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VOSZKA ÉVA 

Állami tulajdonlás - elvi indokok és gyakorlati dilemmák 

Az 1990-es években uralkodó általános felfogás szerint a közép-kelet-európai gazda-
sági rendszerváltás egyik sarokköve a magántulajdon kiterjesztése, ezen belül az 
állami vagyon magánkézbe adása. Ezért az elmúlt években a szakirodalom és a poli-
tika is főként ahhoz keresett érveket, hogy miért célszerű privatizálni az állami cége-
ket. A végjáték, a maradékvagyon eladása és esetenként a sikertelen ügyletek kor-
rekciója ismét a politikai viták kereszttüzébe állította a privatizáció kezdetétől vita-
tott elméleti alapkérdéseket. Fontos-e egyáltalán a tulajdonos kiléte? Mi indokolhatja 
az állami tulajdon fenntartását-kiterjesztését? Működhet-e az állam jobb tulajdonos-
ként piacgazdasági feltételek között, mint a tervgazdasági háttérrel? Az elméletek 
érvényessége most, a piacgazdasági átalakulás közel másfél évtizedes tapasztalata-
inak birtokában a gyakorlat alapján is vizsgálható.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: L33, G34. 

A privatizáció lezárása és a megmaradó állami vagyon kezelésének szervezeti-intézmé-
nyi reformja kisebb-nagyobb megszakításokkal 1997 óta napirenden van Magyarorszá-
gon. Erre azonban mindmáig nem került sor, és az eladásokkal megbízott Állami Priva-
tizációs és Vagyonkezelő Rt. (ÁPV Rt.) 2004 közepén 154 cég 822 milliárd forintos -
nagyobb részt elvileg privatizálható - vagyona felett rendelkezett.1 Ráadásul a magántu-
lajdon részesedése a gazdaságban két év stagnálás után 2002-ben majdnem másfél száza-
lékponttal csökkent, és 2003-ban kisebb volt, mint az ezredfordulón.2 Ennek oka lehet az 
állami cégek tökéjének növekedése vagy a magánszektor szűkülése, például a külföldi 
befektetések egy részének kivonása, de az is, hogy a privatizáció nem egyirányú utca: 
sor kerülhet kényszerű vagy önkéntes visszaállamosítására, illetve tágabb értelemben az 
állami tulajdon kiterjesztésére.3 Részben ezért - de részben az állami intézmények közöt-

* A cikk Ludányi Arnolddal közösen jegyzett tanulmányunk (Ludányi-Voszka [2004]) alapján készült, 
amelyet a Bábolna Rt. megbízására írtunk. Köszönettel tartozom a támogatásért a Pénzügykutató Alapít-
ványnak is. 

1 Ebbe a körbe tartozott 2004 őszén 19 erdőgazdaság, 24 Volán-cég, öt állami gazdaság, kilenc kiemelt, 
jelentős súlyú társaság, köztük a Magyar Villamos Művek, az Antenna Hungária, a Malév, a Magyar Posta, 
a Szerencsejáték Rt., négy speciális bank, öt filmvállalat, a Mahart néhány részlege, valamint a Mol kisebb-
ségi pakettje és a Richter Gedeon gyógyszergyár feltételesen, átváltható kötvényekkel privatizált része - de 
olyan kis cégek is, mint a Mese Cukrászda Bt. vagy a Helena Biokozmetikai Szalon. 

2 Pitti Zoltán adatai vállalati beszámolók alapján, a pénzügyi szektor és az offshore vállalkozások nélkül, 
a kettős könyvelést vezető társaságok jegyzett tőkéjében számítva. 

3 A legnagyobb tételek: a Postabank konszolidációja, a Malév, a Concordia Rt. és a Bizományi Áruház 
Vállalat, illetve az Ml-es autópálya koncessziós szakaszának és a szövetkezeti üzletrészeknek az állami 
megvásárlása (lásd részletesen Voszka [20011, [2002]) után pedig az M5-ös és a Nagyatádi Konzervgyár 
állami kézbe vétele. 

Voszka Éva a Pénzügykutató Rt. tudományos főmunkatársa. 
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ti vagyonátcsoportosítások miatt - az ÁPV Rt. hozzárendelt vagyona 1999-ben és 2003-
ban is több százmilliárd forinttal nőtt, és 2004 nyarán a hullámzó ütemű eladások ellené-
re 220 milliárddal meghaladta a hat évvel korábbi értéket.4 S ebben még nincsenek benne 
a minisztériumi tulajdonlás olyan nagy tételei, például a Magyar Fejlesztési Bank, a 
Magyar Államvasutak, az autópályák vagy a villamosenergia-rendszert irányító Mavir. 

Az állami vagyon tehát ma sem elhanyagolható nagyságú, és mint ahogy eddig, ezután 
is időről időre kiterjedhet. A privatizációnak van még tere, és a nemrégiben feléledt 
heves politikai támadásoknak van még tétje.5 Ezért talán nem anakronizmus feleleveníte-
ni, és a magyar tapasztalatok fényében is megvizsgálni néhány alapkérdést. 

Fontos-e a tulajdonos kiléte? 

A közgazdasági elméletek többsége azt feltétezi - amit a hétköznapi tapasztalatok is 
alátámasztani látszanak - , hogy a tulajdonos kiléte fontos: a magán- vagy közösségi 
tulajdon jelenléte perdöntő a vállalatok működése szempontjából. 

Az álláspontot De Alessi [1980] így foglalja össze: „A tulajdonjogok számítanak. A tulajdon-
jogok különböző rendszereinek hatásai a magatartásra és a jólétre jelentősek és átfogók. Az erő-
források felhasználásához fűződő jogok struktúrájának különbségei szisztematikusan és előre je-
lezhető módon befolyásolják a magatar tást" (272., 274. o.) . 

Ezt azonban többen vitatják, és a kételyeket az elmúlt évek közép-kelet-európai priva-
tizációs kudarcaival, ugyanakkor az átalakulás más útját követő Kína látványos sikereivel 
is alá lehetetett támasztani. 

Az érvelés egyik kiindulópontja szerint minden vállalat - a mérettől és a tulajdonosi 
szerkezettől függetlenül - hierarchiát, azaz a piactól eltérő irányítási-koordinációs me-
chanizmust jelent (Williamson [1996] 17. o.). A hasonló belső irányítás különösen a 
nagy méretű állami és magáncégek működésében szembeötlő. A kormányzati szektor 
gazdaságtanának szakértője, Joseph Stiglitz szerint mindkét esetben jellemző a megbízó-
ügynök típusú kapcsolatok hosszú láncolata, a napi tulajdonosi ellenőrzés hiánya, a fele-
lősség delegálása, a menedzsment jelentős autonómiája és önérdek követése a közösség, 
illetve a részvényesek érdekeinek rovására, ami magántulajdon esetében sem zárja ki a 
járadékvadász magatartást (Stiglitz [2000] 221-222. o., [2001] 36. o.). E logika követ-
kezetes érvényesítése arra az eredményre vezet, amit John Kenneth Galbraith már koráb-
ban megfogalmazott: a modern nagyvállalatoknál, működjenek akár a kapitalizmus, akár 
a szocializmus körülményei között, a végső tulajdonos kiléte nem meghatározó tényező 
0Galbraith [1990]). 

Az érvelés másik iránya a verseny szerepét helyezi a középpontba, azt állítva, hogy az 
fontosabb a tulajdonnál.6 Az elemzők abban egyetértenek, hogy a konkurencia intézmé-
nye lényeges feltétele mind az allokáció, mind az üzemeltetés, ezen belül a vállalatirányí-
tás hatékonyságának, mert jobb teljesítményre ösztönzi a menedzsmentet, és az összeha-
sonlítás lehetőségével pótlólagos információt ad a tulajdonosoknak, javítva az ellenőrzés 

4 Az ÁPV Rt. Privatizációs Monitor megfelelő évfolyamai (http://www.apvrt.hu/v20539.html), folyó 
áron, a mindenkori nyilvántartási értéken. 

5 2004 nyarán a parlamenti ellenzék kampányt indított általában a privatizáció, ezen belül néhány cég 
eladása ellen (Csuhaj [2004]), majd az őszi kormányváltás után a Fidesz bejelentette, hogy népszavazást 
kezdeményez a privatizáció leállítására (A Fidesz-• • [2004]). 

6 A vitáról jó áttekintést ad Shirley-Walsh [2004] 5-14. o. 
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esélyét. A verseny elsődlegességének hívei szerint ilyen környezetben az állami vállatok 
is működhetnek piackonform módon. Irányítási rendszerük a korlátozó szabályok lebon-
tásával, az ösztönzés átalakításával, a szakapparátusok és a szervezeti formák reformjá-
val lényegesen javítható. Az ellentmondásos empirikus eredmények közül az újabb írá-
sok azt hangsúlyozzák, hogy a washingtoni konszenzus liberalizáció-stabilizáció-priva-
tizáció szentháromságát nem alkalmazó kínai átalakulás komoly sikereket ért el (Stiglitz 
[2000] 232-233. o., [2001] 37., 45. o.).7 

A vitapartnerek nem fogadják el, hogy az állami cégek versenypiacon ugyanolyan 
hatékonyak lennének, és elméletileg is megkérdőjelezik, hogy az állami tulajdon együtt 
járhat-e a versennyel. Érvelésük szerint egyrészt a politika beavatkozásai8 ilyen feltételek 
között is eltérítik a vállalatokat a piaci racionalitástól (Shleifer-Vishny [1994], Boyco-
Shleifer-Vishny [1996]). Az állami tulajdon létrehozásának-fenntartásának főszabályként 
éppen az a célja, hogy a versenyt és az autonóm, profitmaximalizáló vállalatvezetést 
kiküszöbölje (Nellis [1994]). Ráadásul maguk az állami cégek is sokszor sikerrel szorgal-
mazzák a piacra lépési korlátok megemelését és a konkurencia kiszorítását (Sappington-
Sidak [1999]). Vagyis a verseny hatása a politikai befolyás érvényesítésétől függ. Márpe-
dig a politika nagy valószínűséggel beavatkozik, mert ez ebből származó hasznokat learat-
hatja anélkül, hogy ennek közvetlen és közvetett (a támogatásokkal és a hatékonysági 
veszteséggel mérhető) költségeit viselnie kellene (Boyco-Shleifer-Vishny [1996]). Konf-
liktus esetén tehát a tulajdon szerepe erősebb, mint a versenyé. 

A vitához új szempontokat ad a kelet-közép-európai átalakulás. Egyfelől gyakorlati 
példákra hivatkozva lehet amellett érvelni, hogy az állami vagyon magánkézbe adása 
nem szükséges feltétel az érintett cégek vagy a gazdaság egészének hatékonyabb működé-
séhez. Több empirikus felvétel szerint az 1990-es évek első felében az állami cégek 
menedzsmentje is jól alkalmazkodott a gyökeresen megváltozott feltételekhez: sokan 
hozzáláttak a cégek termelési szerkezetének, piaci orientációjának, belső működési mód-
jának átalakításához, azaz a reorganizációhoz (például Pinto-Belka-Krajewski [1993], 
Aghion-Blanchard-Carlin [1994], Stark [1994], Grosfeld-Roland [ 1995], Voszka [1990], 
[1997]). Az idézett elemzéseknek azonban szinte mindegyike rámutatott a reorganizáció 
korlátozottságára, arra, hogy az inkább csak defenzív, nem pedig stratégiai jellegű volt, 
a cégeknek csupán egy részét jellemezte, illetve a kedvező hatások átmenetinek bizo-
nyultak - vagyis hosszú távú, átfogó megoldást csak a privatizáció hozhat. 

Szélesebb körben elfogadott az a nézet, amely szerint a magántulajdon nem elégséges 
feltétele a piacgazdaság megfelelő működésének. A közösségi tulajdonban lévő vállalato-
kat a meghatározó befolyás és működési mód alapján sok elemző „politikai cégnek" 
nevezi (például De Alessi [1987). Egyre több kutatás mutatja azonban, hogy ezt a kategó-
riát nem lehet egyszerűen az állami tulajdonra korlátozni. 

„Elvileg sem létezik olyan mágikus vonal, amely elválasztaná a politikusoktól a cégeket a priva-
tizáció után" (Shle i f er -Vishny [1994] 998. o.). „A privatizáció nem akadályozza meg a lobbikat 
abban, hogy ... folyamatosan megpróbálják befolyásolni a gyenge kormány döntéseit a privatizá-

7 Ez vita több ponton érintkezik azzal a nézetkülönbséggel, amely a privatizáció és demonopolizáció 
elsőbbségéhez kapcsolódik, leegyszerűsítve: szét kell-e választani a nagy állami vállalatokat az eladás előtt, 
illetve érdemes-e tiltani az összevásárlást. Az átalakulás versenypolitikájának erre a tárgyunktól távolabb 
eső alapkérdésére itt nem térünk ki. 

8 Az állami tulajdon működési kereteinek meghatározását ugyanúgy par excellence politikai kérdésnek 
tartjuk, mint annak megszüntetését, a privatizációt (Mihályi [1998] 347. o.), ha a politika a törvényi keretek 
meghatározását és betartásuk ellenőrzését jelenti. A cikk a „politikai beavatkozás" kifejezést ettől eltérően -
de a most idézett szerzők fogalomhasználatával összhangban - a rövid távú, napi, pártpolitika értelmében 
használjuk. 
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ció előtt és azután is" (Roland [2000], 238. o.) - és, tegyük hozzá, a kormányokat sem gátolják 
abban, hogy ilyenfajta nyomásoknak engedjenek. 

Az állam és a magánvállalatok közötti kapcsolat - a szabályozók és szabályozottak 
viszonyának vagy általánosabban, a közösségi választásoknak a keretébe rendezve - már 
sok évtizede tárgya a közgazdasági elméleteknek. Rövid bemutatásukra a következő alfe-
jezetben, az állami tulajdon indokainak bemutatásakor kerítünk sort. Most csak a közép-
kelet-európai átalakulás néhány friss példájával illusztráljuk egy tekintélyes nemzetközi 
pénzintézet tízéves tapasztalatokat összegző megállapítását: „...az állam és a cégek kö-
zötti kapcsolatok továbbra is szorosak... A vállalatok »depolitizálása« nagyon tökéletlen 
maradt minden átalakuló országban" (EBRD [1999] o., 115., 128-129. o.). 

Az EBRD [1999] vállalati kikérdezésen alapuló nemzetközi összehasonlítása szerint az állam 
„megvásárlásának" (state capture) erősödésére minden átalakuló országban utalnak jelek. Részle-
tesebb elemzések azt mutatják, hogy a törvények, kormányzati politikák és szabályozások befolyá-
solásának legnagyobb játékosai az újonnan alapított magáncégek (Hellman-Kaufman [2001]).9 A 
politika és a gazdaság összefonódását mutatja ezen kívül az állami piacteremtés és támogatás fenn-
maradása-visszaépülése az 1990-es években, aminek a privatizált és zöldmezős magáncégek is 
aktív motorjai és haszonélvezői (például Somogyi-Török [1993], Csaba [1994], Roland [2000], 
Voszka [2003]). 

Mindebből az következik, hogy a magántulajdon önmagában nem elegendő a vállala-
tok költségvetési korlátjának keményítéséhez, nem teremt automatikusan sem versenyt, 
sem hatékony vállalatirányítási módszereket (lásd többek között North [1992], Murrell 
[1992], Olson [1992], Vickers-Yarrow [1993], Kornai [2000], Stiglitz [2001]). A most 
idézett szerzők közül többen azt a nézetet képviselik, hogy a privatizáció túlságosan nagy 
hangsúlyt kapott a közép-kelet-európai átalakulásban, más elemek rovására. Abban pe-
dig mindannyian egyetértenek, hogy a magánkézbe adás csak akkor hozza magával a 
várt kedvező társadalmi és gazdasági hatásokat, ha azt más intézményi változások kísé-
rik, elsősorban a tulajdonjogok pontos definiálása és biztonságuk garantálása, valamint a 
verseny strukturális és szabályozási alapjainak megerősítése. 

Az intézményrendszer fontos eleme a magántulajdonosi struktúra konkrét felépítése. 
A fejlett piacgazdaságok tulajdonosi szerkezetének különbségeiből is világos volt, hogy a 
kapitalizmusnak többféle altípusa létezik, leegyszerűsítve: a likvid ̂ tőkepiacok működé-
sére, dekoncentrált tulajdonlásra építő angolszász modell és a nagy pakettekkel rendelke-
ző intézményi befektetők, bankok, vállalatcsoportok meghatározó szerepét mutató né-
met, illetve japán modell. Az átalakuló tervgazdaságok tovább árnyalják a képet. A ma-
gántulajdon kialakulásának, ezen belül a privatizációnak a különböző módszerei a tulaj-
donosi szerkezet egyes altípusain belül is másként befolyásolják a vállalatok működését. A 
szisztematikus, átfogó elemzés még hiányzik, de néhány jellegzetesség így is kiemelhető. 

A legtöbb kutatás a különböző tulajdonosi szerkezeteknek a reorganizációra, a cégek teljesítmé-
nyére és a vállalatirányításra gyakorolt hatásaival foglalkozott. Következtetéseik lényege hasonló: 
az eredmények általában gyengébbek az alkalmazotti-menedzseri kivásárlás, illetve a szétszórt-
osztott tulajdonlás esetén - ezér t a cseh kuponos és az orosz, vállalaton belüli csoportoknak kedve-
ző privatizációt sok kritika érte míg a legjobbnak a külső, sokszor külföldi stratégiai befektetők 
koncentrált tulajdonlása muta tkozot t (például Aghion-Blanchard-Carlin [1994], Frydman-

9 Magyarországon különösen érzékeny területek a természetes monopóliumok, a szabályozott tevékeny-
ségek, valamint a kibocsátás szempontjából is koncentrált (ezért egyenként is fontos) külföldi befektetések 
(Voszka [2003]). 
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Rapaczinski [1994], Grosfeld-Roland [1995], EBRD [1997], [1998], Roland [2000], Iskander-
Chamlov [2000], Djankov-Murrel [2002]).10 

Differenciáltabb a kép a politikához fűződő kapcsolatok szempontjából. Egyes szerzők szerint 
„a politika által irányított" (reguláit) vállalatok mellett a menedzsment irányította cégek kötődnek 
a legszorosabban a politikához, illetve a tömeges privatizáció teremt olyan erős érdekcsoportokat, 
amelyek képesek befolyásolni a kormányzati magatartást, a törvényeket és a szabályozást - azaz 
blokkolni tudják a reformokat (Shle i f er t -V ishny [1994, 1018., Roland [2000] 264., 323. o.) . 
Mások viszont a piacok és a jövedelmek állami újraelosztásának vizsgálatából arra a megállapítás-
ra jutnak, hogy az ilyen előnyök megszerzésére leginkább a nagyvállalatok, a magángazdaság 
körében a külföldi stratégiai tulajdonosok képesek (Csaba [1994] 196. o . , Voszka [2003] 236. 
o . ) . Az oroszországi „oligarchiaprivatizációt" pedig sokan teljes egészében elhibázottnak látják. 
„A strukturális alkalmazkodás költségei másodlagosak ahhoz a járadékkivonáshoz viszonyítva, 
amelyet egy elit gyakorol, kizsákmányolva az államot saját meggazdagodása érdekében" - írja 
Anders Aslund, ennek mértékét a nemzeti termék nyolcvan százalékára becsülve (Aslund [1997] 
459. , 461. o.). 

Az állami vagyon magánkézbe adásának sikere tehát több átalakuló országban nem 
bizonyult felhőtlennek a gazdaság egésze szempontjából, de sokszor az érintett cégek 
számára sem. A privatizált vállalatok vagy tevékenységek működésképtelensége miatt 
több akció felszámolásba vagy visszaállamosításba torkollott. Ezért nem megalapozatlan 
az a következtetés, hogy nem minden privatizáció jobb az állami tulajdonnál (Roland 
[2000] 342. o.). 

Kutatásaink azt az álláspontot támasztják alá, hogy bár az állami és a magáncégek 
irányítása között sok a hasonlóság, a tulajdon jellege olyan lényeges különbségeket okoz, 
amelyek keresztezik többek között a verseny hatását is - azaz a magántulajdon szükséges 
feltétel a hatékony versenypiac kialakulásához.11 A kelet-közép-európai átalakulás másfél 
évtizede azonban azt is meggyó'zően bizonyítja, hogy ez nem elégséges feltétel. A vég-
eredmény függ az általános intézményi feltételek alakulásától, a tulajdonosváltás mód-
szerétől és a nyomában kialakuló új tulajdonosi szerkezetjellemzőitől. 

A magánkézbe adás ellentmondásos hatásainak alighanem az az egyik legfontosabb 
közvetlen magyarázó tényezője, amit G. Yarrow és P. Jasinski nyomán a privatizáció 
paradoxonának nevezhetünk. 

„Mivel a privatizáció állami tevékenység, ... a privatizációs döntéseket magukat is inkább poli-
tikai célok vagy a politikai hasznosság vezérli, mint a közérdek célja. ... Bár a privatizáció célja 
lehet minden gazdaságban a politikusok beavatkozásának korlátozása a gazdaság mindennapi mű-
ködésébe mikrogazdasági szinten, az átalakítás maga csak állami intézkedésekkel, politikai eszkö-
zökkel valósítható meg. ... a kormányzati kudarc egyszerre a privatizáció egyik mozgatórugója és 
hatékony megvalósításának akadálya" {Yarrow-Jasinski [1996b] 29., 42 . , 18. o.).12 

10 Ettől eltérően Blanchard [1997] 127. o. „a gondosan tervezett insider privatizációt" nevezi a legjobb 
megoldásnak a reorganizáció szempontjából, arra hivatkozva, hogy a külsőknek eladás a vállalatok ellenál-
lása miatt nehezen valósítható meg. Érdemes megjegyezni - mint arra a cikk opponense felhívta a figyelmet 
- , hogy az empirikus kutatások zöme az 1990-es évek első felének adatait dolgozta fel. Nem kizárt, hogy a 
teljesítmények később módosultak; a tőzsdén keresztül eladott, osztott tulajdonban lévő cégek például Ma-
gyarországon ma a legjobbak közé tartoznak. 

11 A sokszor hivatkozott kínai ellenpélda nem meggyőző. A magántulajdon különböző formái a gyorsan 
növekvő ázsiai országban is egyre jobban virágzanak külföldi vegyes vállalatok és zöldmezős beruházások, 
tőzsdei részvények és más magánbefektetések formájában. 

12 Ez másképpen fogalmazva azt jelenti, hogy a következő fejezetben elemezendő közérdekelmélet nem-
csak az állami tulajdonra, hanem annak megszüntetésére sem áll. 
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Ez az idézet is utal a kormányzati kudarc lehetőségére. Ha vitatható, hogy vajon a 
magántulajdon szükséges és egyben elégséges feltétele-e a versenyen alapuló piacgazda-
ság működésének, még inkább indokoltnak látszik a kérdés: vajon szükséges és elégsé-
ges feltétele-e az állami tulajdon azoknak a céloknak az eléréséhez, amelyre a kiterjesztés 
vagy a fenntartás mellett kardoskodók hivatkoznak. Nézzük az érveket! 

A közérdektől a piaci kudarcon át a járadékvadász játszmáig 

Az időben változó elméletek az érveknek egyre több rétegét tárták fel. Kiindulópontnak 
a közérdekek elméletét (public interest theory) tekinthetjük, amely általában kedvezően 
ítéli meg a kormányzati beavatkozások hatását, azt feltételezve, hogy a döntéshozók 
tökéletes információk birtokában a közérdeket képviselik: képesek a közjó felismerésére, 
majd ennek (és csak ennek) érdekében cselekszenek. Az elméletnek az állami vállatokat 
érintő felfogása szerint a köztulajdonba vétel hatására a szolgáltatások minősége javul, 
ára csökken, az iparág irányítása hatékonyabb, a vállalatvezetés a közérdeket juttatja 
érvényre (Morrison [1933]-t, a az egykori brit munkáspárti közlekedési minisztert idézi: 
Moore [1986] 481. o.). Mások az állami tulajdonnak a gazdaság és technológia fejleszté-
sére, a foglalkoztatásra gyakorolt kedvező hatását hangsúlyozzák. E logika ahhoz a ko-
rábban már említett állásponthoz vezet, hogy tiszta versenypiaci feltételek között az álla-
mi cégek éppen olyan hatékonyak lehetnek, mint a magánvállalkozások. Tökéletlenül 
működő (például externáliákkal vagy monopóliumokkal terhelt) piacokon az állami tulaj-
don jobb a magánérdekek szabályozatlan érvényesülésénél, mert korrigálni tudja a hibá-
kat. Az utóbbira egyébként az állami szabályozás is alkalmas lehet. 

A megközelítés ma már nyilvánvalóan leegyszerűsítőnek látszik, de két fontos pontra 
felhívja a figyelmet. Egyrészt arra, hogy a piacszerkezetjellemzői minden vállalat telje-
sítménye szempontjából fontosak, másrészt pedig arra, hogy az állami célok elvileg nem-
csak a tulajdonnal, hanem más - szabályozási - eszközökkel is elérhetők.13 

Ezekkel a megfontolásokkal összefügg a kormányzati beavatkozásoknak, köztük az 
állami tulajdonnak az elmúlt évtizedekben egyre népszerűbb indoklása, a piaci kudarcok 
elmélete. „Az állami tulajdon az egyik fő megoldása a piaci kudarcnak azokban az ipar-
ágakban, ahol a verseny lehetetlen, nem kívánatos, vagy nagyok az exteraáliák" - írja 
Vickers-Yarrow ([1993] 45-46. o.). A monopolista-oligopolista szerkezeten és a társa-
dalmilag káros mellékhatásokon kívül a piaci kudarc oka lehet a közjavak vagy a nem 
teljes - csökkentett kínálatú - piacok (biztosítás, tőkepiacok) léte, az információs kudarc 
(a fogyasztók ismereteinek korlátozottsága), az egyensúly inflációban vagy munkanélkü-
liségben mutatkozó megbomlása is (Stiglitz [2000] 88-97. o.). Az állami beavatkozás és 
a köztulajdon indítéka ilyenkor az a tapasztalat vagy feltételezés, hogy a magánbefekte-
tők nem képesek, illetve nem hajlandók valamilyen tevékenység hatékony ellátására - a 
kormányzat viszont igen. 

A piaci kudarcok kiküszöbölése sajátos állami célként is megfogalmazható. A leggyak-
rabban hirdetett cél a közszolgáltatások fenntartása, a negatív externáliák mérséklése, a 
foglakoztatási szint megőrzése a nagyvállalatok megmentésével, a regionális egyenlőtlen-
ségek mérséklése, vagy a gazdaság stratégiai pontjainak - nemzetbiztonság, energetika -
közvetlen ellenőrzése, amelyek jellemzően nem versenypiaci keretekben működnek.14 

13 E fontos állítással a szakirodalom részletesen foglalkozik; a téma általános összefoglalását lásd Stiglitz 
[2000]. A kérdésre a magyar tapasztalatok elemzésekor visszatérünk. 

14 A sajátos célok elérését az állami tulajdonlás melletti érvek minden felsorolása tartalmazza, lásd többek 
között Yarrow-Jasinski [1996b] 5-6. o. vagy Karsai-Krasznai-Lajtai-Némethné [1997] 38. o. 
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A speciális kormányzati célok közé az érvek két további csoportja is besorolható, 
amelyet azonban külön kategóriaként érdemes kezelni, mert itt a közérdek érvényesítése 
még elvileg sem annyira egyértelmű, mint az előbb felsorolt esetekben. Az egyik a 
redisztribúció, a másik a közvetlen politikai érdek. 

A jövedelmek újraelosztása nemcsak általában a kormányzati beavatkozásnak lehet 
fontos indoka (például Stiglitz [2000] 97-99. o.), hanem az állami tulajdon fenntartásá-
nak-kiterjesztésének is. A redisztribúció piacán a keresletet az erős alkupozícióval ren-
delkező csoportok teremtik, amelyek az újraelosztásból jó eséllyel hasznot húzhatnak, a 
kínálatot pedig a szavazatszerzésben vagy más előnyök megszerzésében bízó politiku-
sok, illetve a jövedelmük és hatalmuk kiterjesztésében érdekelt hivatalnokok. „Ilyen fel-
tételek mellett a politikai cégeket (többek között az állami vállalatokat - V. É.) arra lehet 
használni, hogy elősegítsék vagy elrejtsék a javak átcsoportosítását kiválasztott csopor-
tokhoz" (DeAlessi [1987] 287. o.). 

Az állami vállalatok által dominált tervgazdaságoktól eltekintve nem arról van szó, 
hogy a redisztribúció egészét fedező forrásokat elő lehetne teremteni a köztulajdonban 
lévő cégek jövedelmének elvonásával. Lényegesebb az állami szektoron belüli keresztfi-
nanszírozás: veszteséges vállalatok vagy üzemeik mesterséges életben tartásával biztosít-
ható a foglalkoztatás vagy a közszolgáltatások nyújtása is. A köztulajdon sokszor átren-
dezi az egyes társadalmi csoportok hasznait és terheit. (Például az autópálya állami kézbe 
vételét követő, központilag finanszírozott díjcsökkentés az út használóinak nyilvánvaló-
an kedvez, a terheket viszont kevésbé nyilvánvaló módon - az adózáson keresztül -
másokra hárítja.) A keresztfinanszírozás és a tényleges terhek homályban hagyása tech-
nikailag egyszerűbb - illetve politikailag olcsóbb (Boyco-Shleifer-Vishny [1996] 311. 
o.) - a nyilvánosan vitatott költségvetési támogatások megszerzésénél. 

„A politikusok számára ... a köztulajdonnak megvan az a potenciális előnye, hogy a folyamat 
nem transzparens. Vagyis az állami vállalatokat gyakran fel lehet használni arra, hogy a forrásokat 
átcsoportosítsák a kedvezményezett érdekcsoportokhoz és kedvezményezett területekhez, miköz-
ben az átcsoportosítás költségei rejtve maradnak azok előtt, akiknek ezeket viselniük kell" - írja 
Yarrow-Jasinski ([1996b] 6. o.). A magáncégek befolyásolásának tranzakciós költségei, közvet-
len ráfordításai is magasabbak a jobb átláthatóság miatt, valamint azért, mert ezek közvetlen eg-
zisztenciális függés hiányában, önálló tőkeerő és a több választható alternatíva birtokában jobban 
megkérhetik az állami cél teljesítésének árát (Yarrow-Jasinski [1996b] 21. o., és Roland [2000] 
200-201. o.), illetve a velük kötött szerződések teljesítésének ellenőrzése drágább {De Alessi 
[1987] 287. o.). 

Ha az állami vállalatok jövedelmének kiszivattyúzása kevés is ahhoz, hogy fedezetet 
adjon, mondjuk, a szociális kiadásokhoz, arra még elegendő lehet, hogy a pártok vagy 
egyes politikusok kasszáit feltöltse. 

Az állami tulajdon „fogyasztási javakat biztosíthat a politikusoknak", beleértve a presztízsberu-
házásokat is (Yarrow-Jasinski [1996b] 6. o.). A kiterjesztés oka lehet „... nem utolsósorban, és 
többnyire nem is bevallottan az állami szektor gazdasági erejének felhasználása a kormánypártok 
politikai céljaira" (Karsai-Krasznai-Lajtai-Némethné [1997] 38. o.). 

A redisztribúciót lehetővé tevő köztulajdon ebben a felfogásban közvetlen, nyers poli-
tikai érdekeket is szolgálhat. Ezek elérésére kézenfekvő megoldás a hatalomra jutott 
pártokat támogató szervezetek vagy személyek megjutalmazása megrendelésekkel, a tár-
saságok vezető testületeibe való kinevezésekkel, esetleg vagyonrészek kedvezményes-
ingyenes juttatásával. Az utóbbi eszköz alkalmazható a szavazatszerzésre, a választók 
szélesebb körének megnyerésére, akárcsak a foglalkoztatás fenntartásának vagy az árak 
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mesterséges lenyomásának a közérdekre hivatkozó módszere. „A legújabb elméleti és 
empirikus kutatás hozzájárult annak a hitnek az eloszlatásához, hogy a kormányzati al-
kalmazottak a közérdek érvényesítésére törekszenek. Ma már nyilvánvaló, hogy a kor-
mányzati alkalmazottak minden más gazdasági szereplőhöz hasonlóan azokat a hasznokat 
próbálják megszerezni, amelyeket a döntéseik ellenőrzésére alkalmazott intézményekbe 
ágyazott tulajdonjogok struktúrája kínál" (De Alessi [1987] 281. o.). 

E szempontok felvetése már messze távolodik a közérdek érvényesítésének eredeti 
feltételezésétől, új elméleti keretbe helyezve a kormányzati beavatkozás és az állami 
tulajdon létrejöttének indokait, működését és hatásait. A közösségi választások elmélete 
és az új intézményi közgazdaságtan közös kiindulópontja a korlátozott racionalitás és az 
önérdekkövető magatartás (opportunism), ami a gazdaság minden szereplőjére, így a 
politikai döntéshozókra is érvényes. A közösségi választások elméletének a vizsgált téma 
szempontjából legfontosabb megállapítása, hogy a szabályozás - vagy tágabb értelemben 
a kormányzati beavatkozás - a monopoljáradékok és más újraelosztási javak megszerzé-
sére törekvő érdekcsoportoknak az állami döntéshozókra gyakorolt befolyását tükrözi, 
azaz a politikusok, a vállalati menedzserek és a szavazók közötti járadékvadász játszma 
eredménye (Stigler [1971]). Az egyes szereplők érdekérvényesítési képessége különbö-
ző: a kisebb, szervezett csoportok - elosztási koalíciók - esélye jobb, így nő a csak nekik 
kedvező, az összhatékonyságot csökkentő döntések valószínűsége (Olson [1965], Peltzman 
[1976).15 

A tranzakciós költségek elméletére és a szervezetelméletekre építő, az intézményi kör-
nyezetet és az irányítási rendszereket (integrációs vagy koordinációs mechanizmusokat) 
középpontba állító új intézményi közgazdaságtan a bizonytalanság, az útfüggőség, az 
egyes szereplőcsoportok közötti alkufolyamatok elemzésére helyezi a hangsúlyt. Az álla-
mi tulajdonlást érintő megállapításaik közül különösen fontosak a következők. A megbí-
zó-ügynök ellentét nemcsak a tulajdonos és a menedzsment kapcsolatára jellemző, ha-
nem legalább annyira a politikusok és választóik viszonyára is (például Shleifer-Visny 
[1994], Boyco-Shleifer-Visny [1996], Yarrow-Jasinski [1996b]). Az egyes tulajdonosi 
típusok és meghatározott irányítási rendszerek között erős az affinitás: az „... állami 
tulajdon és a bürokratikus koordináció túlsúlya más koordinációs mechanizmusok felett 
... szorosan összetartozó jelenség" (Komái [1993] 128. o., hasonlóképpen Kornai [1990] 
457. o.). Ezek a mechanizmusok és tulajdonosi formák a strukturális intézményi jellem-
zők miatt ugyanúgy kevéssé hatékonyak, mint a hozzájuk kapcsolódó redisztribúció 
('Williamson [1996] 203. o., Roland [2000] 97. o., De Alessi [1987] 284., 289. o.). 

Mindennek fényében legalábbis nem magától értetődő, hogy a kormányzati beavatko-
zás, illetve az állami tulajdonlás alkalmas a közérdekek érvényesítésére, a piaci kurdar-
cok korrigálására. A korlátozott sikerek alapján megfogalmazható a piaci kudarc iker-
párja, a kormányzati kudarc (az eredeti forrás Coase [1964]). A fő okokat Stiglitz négy 
olyan tényezőben foglalja össze, amelyekre az előbb bemutatott elméleti keretek elemzé-
sekor már utaltunk: a korlátozott információ, a magánpiaci reagálásmódok és a szakap-
parátus fölötti ellenőrzés korlátozott lehetősége, valamint a politikai folyamatok sajátos-
ságai (többek között a közérdek ismeretének és követésének gyengesége és a speciális 
érdekcsoportok befolyása) (Stiglitz [2000] 28-29. o.). 

Érdemes külön is kiemelni, amit leírásunk több ponton is érzékeltetett: az elméleti 
írások zöme általánosságban elemzi a kormányzati beavatkozásokat, amelyeknek az álla-

15 Ez a megközelítés gyakran a szabályozás politikai vagy gazdasági elmélete, az állam foglyul ejtésének 
elmélete (capture theory), a magánérdek vagy érdekcsoportok elmélete elnevezéssel szerepel. A gazdag 
szakirodalomból lásd még az említetteken kívül többek között Posner [1974], Olson [1987], Laffont-Tirole 
[1991], Shleifer-Vishny [1994). 
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mi tulajdonlás csak az egyik altípusa. Sok szerző hangsúlyozza, hogy a központi inter-
venció különböző formái helyettesíthetik egymást. Hasonló hatásokat érhetnek el, de tár-
sadalmi költségeik különböznek. Ezért mindig ajánlatos megfontolni, hogy az állami 
tulajdonba vétel céljai nem érhetők-e el szabályozással és/vagy adókkal-támogatásokkal 
(,Stiglitz [2000] 215. o.). A leggyakrabban említett alternatíva olyan „piackonform", 
versenyeztetésre épülő mechanizmusok alkalmazása, mint a szerződéskötés magáncéggel 
bizonyos tevékenység ellátásra (contracting out), a közbeszerzés vagy más vásárlási auk-
ciók meghirdetése (Stiglitz [2000] 217-219. o., [2001] 45. o., De Alessi [1987] 287. o.). 
Az idézett szerzők ezeknek a megoldásoknak a lehetséges hátulütőit is bemutatják, arra a 
következtetésre jutva, hogy minden eset külön vizsgálatra szorul. 

Altalános szabályként talán csak az orvosol hatóság (remediableness) próbájának el-
végzését lehet javasolni. Ennek lényege Olivier Williamson összefoglalása szerint az, 
hogy a piaci és kormányzati kudarcokat, beleértve az állami tulajdont is, a reális lehető-
ségek fényében célszerű értékelni. Ahelyett, hogy a helyzetet egy hipotetikus ideális 
állapottal vetnénk össze, azt kell megvizsgálni, hogy létezik-e olyan más lehetőség, amely 
gyakorlatilag is bevezethető, és kisebb a társadalmi költsége. „Az a lépés, amelyhez 
viszonyítva nem lehet egy másik megvalósítható, jobb, nettó haszonnal kecsegtető lehe-
tőséget leírni és bevezetni, hatékonynak tekinthető" (Williamson [1996] 195. o.). 

Az orvosolhatóság próbájának elvégzéséhez az első lépés az alternatívák természeté-
nek pontos ismerete. Az állami vállalatokkal kapcsolatban tehát fel kell tenni a kérdést, 
hogy miben is különböznek ezek a cégek a magántársaságoktól. 

Különbségek az állami és a magáncégek között 

Teljesítmények 

A tulajdonosi szerkezetek eltéréseinek vizsgálatához kézenfekvő kiindulópont lenne a 
teljesítmények összehasonlítása, s így annak a gyakran hangoztatott állításnak az ellenőr-
zése, hogy az állami vállalatok kevésbé hatékonyak magánkézben lévő társaiknál. Csak-
hogy a mérésnek módszertanilag és gyakorlatilag is sok buktatója van. 

Az első az állami és magánvállalati csoport összetételének különbsége. Egyfelől a cé-
gek sokszor éppen azért kerülnek állami kézbe, vagy azért nem privatizálják őket, mert 
veszteségesek - azaz az ok-okozati viszony fordított (Boyco-Shleifer-Vishny [1996] 309. 
o., Stiglitz [2000] 221. o.). Ez érvényes az átalakuló tervgazdaságokra is: a privatizáció 
lezárásához közeledve a maradék (esetleg visszaállamosított) vagyon jelentős részben 
ilyen elemekből áll. Másfelől az esetek zömében hiányzik, vagy legalábbis gyenge az 
összehasonlítási alap. Ha találunk is olyan vállalatokat a két tulajdonosi körben, amelyek 
hasonló tevékenységet folytatnak, akkor sem kizárt, hogy eredményeik különbsége vala-
milyen sajátos körülményből ered: éppen a jobb adottságok magyarázzák a tulajdonlás 
eltérését. (Például a sűrűn beépített területeken profitábilisabb a szemét összegyűjtése, 
ezért itt magáncégek működnek, míg falun gazdaságtalannak bizonyul, és ezért megma-
rad a közösségi tulajdon - Stiglitz [2000] 221. o.) De az állami vállalatok sokszor a piaci 
kudarcok enyhítésének indoka alapján monopolhelyzetben vannak, vagy más tevékeny-
ségi sajátosságok miatt az iparág egésze a köztulajdon körébe tartozik. Ilyenkor a teljesít-
mények összevetése egy országon belül lehetetlen - jó esetben is csak külföldi példákhoz 
fordulhatunk. 

Ekkor azonban felbukkan a második nehézség: a piaci és a szabályozási feltételek 
eltérése (Yarrow-Jasinski [1996b] 17. o.), ami nemcsak a nemzetközi, hanem a belföldi 
mércéket is elbizonytalanítja. Hogyan lehetne megalapozottan összehasonlítani egy ver-
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senykörnyezetben működő magánvállalkozás hatékonyságát egy olyan állami cégével, 
amely nincs kitéve a piaci versenynek, és jó eséllyel indul a veszteségtérítő támogatások 
megszerzéséért, viszont több bürokratikus kötöttség közepette, szűkösebb fejlesztési forrá-
sokkal gazdálkodik, és kénytelen szem előtt tartani az állami tulajdonos speciális céljait? 

A harmadik buktató éppen az állami cégek elé kitűzött célok sajátos, ellentmondásos 
vagy homályos volta. Az állami tulajdon fenntartásának-kiterjesztésének gyakran ponto-
san az az indoka, hogy a profitszempontokat keresztező kormányzati törekvések valóra 
váltását segítse. Ilyenkor nem indokolt a pénzügyi mércék szerinti összevetés a magán-
vállalkozásokkal, helyette inkább a speciális célok elérését kellene minősíteni. A „társa-
dalmijólét növelése" vagy a „közérdek érvényesítése" azonban nehezen operacionalizál-
ható fogalmak, ezért gyenge alapot nyújtanak az értékeléshez. Az elosztási hatások meg-
ítélésében különösen nagyok a véleményeltérések, ezért ezeket a különböző értékrendek 
alapján gyökeresen más eredményekre lehet jutni (Yarrow-Jasinski [1996b] 16. o.). A 
ténylegesen megfogalmazott célok - például az árak leszorítása, a foglalkoztatás fenntar-
tása és a nyereséges működés párhuzamos előírása - rendszerint elvileg is konfliktusban 
állnak egymással. A hierarchia és a súlyozás megállapítása, s ennek alapján az összesített 
mérleg megvonása metodológiailag bizonytalan. 

Végül felvethető az állami vállalatok teljesítményének időbeli összehasonlítása, a pri-
vatizációt megelőző és az azt követő eredmények egybevetése (Shirley-Walsh [2000]). A 
tulajdonnal és a vállalatirányítás gyakorlatával együtt azonban többnyire a tőkestruktúra, 
a technológia, a piac is változik - nem beszélve a többi környezeti feltétel módosulásá-
ról16 - és e tényezők hatását aligha lehet különválasztani. 

Az itt csak röviden vázolt nehézségek ismeretében nem meglepő, hogy az empirikus 
kutatások egymásnak ellentmondó eredményekre jutottak az állami és magáncégek telje-
sítményének megítélésében.17 Szembeötlő, hogy az összehasonlítás buktatói szorosan 
kapcsolódnak az állami tulajdon fenntartásának-kiterjesztésének indokaihoz, ezért kikü-
szöbölésükre elvileg is kicsi az esély. Az indokok ugyanakkor nagymértékben befolyá-
solják az összehasonlítás másik, termékenyebbnek ígérkező terepét. 

A működés sajátosságai 

A köztulajdon működési jellemzőinek értékelésében az elméleti irodalom sokkal inkább 
egységes. A kiindulópont itt is az állami vállatok elé kitűzött célok jellege. Noha közis-
merten leegyszerűsítés az, hogy a magáncégek tisztán profitmaximalizálásra töreksze-
nek, az államiak céljai általában még kevésbé világosak.18 A strukturális ok az, hogy 
ebben a szerkezetben a tulajdonos maga is megbízott, mégpedig politikai jellegű ügynök: 
a szavazók választott képviselője. A tulajdonos és a menedzsment viszonyát jellemző 
(vállalati) megbízó-ügynök problémán kívül így az ellentmondásos kapcsolat egy újabb 
szinten, politikai megbízó-ügynök problémaként is jelentkezik (Vickers-Yarrow [1991]). 

16 Kiragadott példaként a reálárfolyam alakulására utalhatunk, amelynek változása az exportorientált 
vállalatok eredményeit önmagában is döntő mértékben befolyásolja - mint azt a Magyarországra korán 
betelepült, s a felértékelésre is hivatkozva milliárdos veszteséget kimutató cégek, így a General Electric 
éveken át nehezményezte. 

17 Lásd például Yarrow-Jasinski [1996b] 17. o. vagy Stiglitz [2000] 220-221. o., aki egymás mellé állítja 
„az állami tulajdon jobb" és „a magántulajdon jobb" konklúzióra jutó elemzések hosszú sorát. Ennél egyér-
telműbb eredményre jut Shirley-Walsh [2000] tanulmánya, amely 52 magas idézettségű, kvantitatív elemzés 
közül 32-ben a magáncégek jobb eredményét találta (52-53. o.). 

18 A különbségek leírása, ha más forrásra nem hivatkozunk, Yarrow-Jasinski [1996&] és Stiglitz [2000] 
elemzésére támaszkodik, lásd különösen az előbbi esetében a 7-15. , az utóbbiéban a 222-224. oldalakat. 
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Itt az a korábban már érintett kérdés merül fel, hogy a politikus képes-e felismerni a 
választók szándékait, és hajlandó-e azoknak az érdekében cselekedni. A választói prefe-
renciák sokrétűek és ellentmondásosak, a megbízotti láncolatot pedig az bonyolítja, hogy 
a politikus mint az állami tulajdon „végső gazdája" absztrakció. A politikai aréna maga is 
megosztott, miközben a tulajdonosi jogokat, újabb áttételt beiktatva, a törvényhozás által 
kijelölt szervezetek gyakorolják. A politikai ügynök tulajdonosi szerepének hatékonysá-
gát az is rontja, hogy demokráciákban a politikai tulajdonjogok inherensen bizonytala-
nok. A hatalomváltás intézményes lehetősége miatt egyetlen kormány sem vállalhat 
felelősséget az őt követő kabinetek tevékenyégéért, vagyis fölöttébb kétséges, sőt vol-
taképpen lehetetlen, hogy bármelyikük hiteles elkötelezettséget vállaljon döntéseinek 
hosszú távú érvényesüléséért (North [1990] 52. o., Przeworski [1997] 418. o. és Stiglitz 
[2001] 95. o.).19 Ráadásul a politika szükségképpen kompromisszumokra épít, előny-
ben részesíti az elfogadottságot - azaz saját hatalmi szempontjait - a hatékonysággal 
szemben (Williamson [1996] 199. o.). Általános megítélés szerint a politikai piac sajátos-
ságaiból - tökéletlenségéből20 - az következik, hogy a választóknak a potyautas-jelenség 
és a magas költségek miatt az érdekeltségük és a képességük is gyenge az ellenőrzésre, 
ami tovább gyengíti a politikusok késztetését az amúgy is rosszul definiálható közérdek 
követésére. 

A politikai megbízó-ügynök probléma súlyosbítja a magáncégekre is jellemző vállala-
ti megbízó-ügynök problémát, amelynek fő kérdése: milyen ösztönzési és ellenőrzési 
rendszerrel lehet rábírni a menedzsereket a tulajdonosi célok teljesítésére? 

A sajátos nehézségek első forrása a célok már többször említett konfúziója, ami aláás-
sa az értékelés viszonyítási alapját. A második a tulajdonosi szerepet betöltő politikai 
döntéshozók gyenge ösztönzöttsége arra, hogy figyelemmel kísérjék és szankcionálják a 
vállalatvezetők teljesítményét. A kormányzatnak elvileg nagyobb a kapacitása és több az 
eszköze az ellenőrzéshez, mint a magántulajdonosoknak, hiszen a törvényhozás és az 
állami kényszer monopóliumával is rendelkeznek. Ami hiányzik, az a közvetlen és erős 
(pénzügyi vagy pozícionál is) érdekeltség a vagyon működtetésének eredményességében. 

Ezeken a politikai jellemzőkből fakadó, strukturális nehézségeken kívül rontja a hely-
zetet az állami portfolió likviditásának korlátozottsága, az érintett területek termékpiaci 
versenyének elégtelensége, valamint - részben a fenti két tényező következtében - a 
vállalatokra gyakorolt tőkepiaci nyomás gyengesége. 

Az állami cégek tulajdonosváltásának magasak a gazdasági és politikai költségei (De 
Alessi [1987] 288. o.). A közép-kelet-európai privatizáció tapasztalataiból is tudjuk, hogy 
ezek közé kell számítani a választók preferenciáinak feltárását és az ellenzők megnyeré-
sét, a döntéshozatal (esetleg törvénymódosítás) egyeztetési procedúráját, a vállalatveze-
tés ellenállásának legyőzését, a vevők felkutatását és az eladás lebonyolítását, majd az 
utólagos támadások elhárítását. Márpedig a tulajdon könnyű átruházhatósága ugyanúgy 
információt adna a vállalatvezetők ellenőrzéséhez és az ösztönzéséhez,21 mint a termék-
piaci verseny és a tőkepiac nyomása. E feltételek megléte ugyanis, mint korábban emlí-
tettük, jó összehasonlítási alapot ad a teljesítmények értékeléséhez, segít elválasztani a 

19 A hiteles elkötelezettség (credible commitment) nemcsak a tulajdonjogok biztonságának alapvető kate-
góriája, hanem perdöntő jelentőségű a vállalatok költségvetési korlátjának alakulásában és általában az álla-
mi vállalatok irányításának számos részkérdésében is (lásd például Kornai [1980] 602-604. o., [1993] 171-
172. o., Schaffer [1989], Dewartipont-Maskin [1995]). 

20 A „politikai piac" működése lényegesen eltér az árupiacokétól, noha az alapvető kategóriák, mint a 
kereslet és kínálat sajátos értelemben itt is léteznek. A jellegzetességekről lásd többek között North [1990], 
Shleifer-Visny [1994], Boyco-Shleifer-Visny [1996], Yarrow-Jasinski [1996b], Przeworski [1997]). 

21 Ezért a privatizáció teljes leállításának deklarálása tovább rontaná a „bebetonozott" állami vagyon 
működésének hatékonyságát. 
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menedzsment tevékenységének az eredményekre gyakorolt befolyását más környezeti 
hatásoktól, fenyegetést és egyben ösztökélést jelent a vállalatvezetőknek. 

Az állami cégek azonban Stiglitz szerint éppen e két fontos ponton különböznek a 
magánvállalatoktól: „...egyfelől nem kell tartaniuk a pénzügyi csőd lehetőségétől, úgy-
nevezett puha költségvetési korláttal működnek, másfelől rendszerint nem kell aggódni-
uk a versenyfeltételeket illetően" (Stiglitz [2000] 222. o.). Ha konkurenciával sem a 
tulajdonlás, sem a kibocsátás piacán nem kell számolni, és sem a privatizáció, sem a 
felszámolás nem reális lehetőség, akkor ez messzemenő következményekkel jár a cég 
teljesítményére és a vállalatirányítási rendszer működésére. Ilyenkor ugyanis a mene-
dzsereket piaci megfontolások kevésbé korlátozzák, többféle lehetőség közül választhat-
nak, mint a magáncégek vezetői, így könnyebben figyelmen kívül hagyhatják a fogyasz-
tók mennyiségi és minőségi igényeit (De Alessi [1987] 288-289. o.). Ráadásul háttérbe 
szoríthatják a tulajdonos kívánságait is, pontosabban, kedvükre mazsolázhatnak közülük, 
elhárítva például a költségcsökkentési és kibocsátás növelési szándékokat, vagy a támo-
gatások növelésével megkérhetik a díjak leszorításának árát. 

Arról megoszlanak a vélemények, hogy mindez a menedzseri önállóság növekedésé-
hez, a közösségi érdek érvényesítésének álarca mögé rejtett, járadékvadász önérdekkö-
vetés megkönnyítéséhez és a vezetői pozíciók stabilitásához vezet-e, vagy ellenkezőleg, 
a tulajdonosi jogokat gyakorló politikai döntéshozók hatalmi helyzete és a hierarchia által 
elősegített beavatkozási lehetőség bizonytalanná teszi a posztokat, korlátozza a vállalat-
vezetők diszkrecionális elhatározásait22 (azaz a piaci kockázat csökkenését a politikai 
kockázat növekedése ellentételezi). Az idézett szerzők egyetértenek viszont abban, hogy 
az állami vállalatok vezetőinek ösztönzése lazábban kapcsolódik a teljesítményekhez - pon-
tosabban, nem piaci alku eredménye - , és mértéke elmarad a magáncégeknél elérhetőtől. 

A most bemutatott különbségek két nagy csoportba sorolhatók. Az elsőbe a politikai 
megbízó-ügynök problémával elválaszthatatlanul összekapcsolódó elemek tartoznak: a 
tulajdonosi célok kitűzése és a vállalatok piaci teljesítményének ellenőrzéséhez fűződő 
politikai érdekeltség gyengesége. Ezek az állami tulajdon körében felfogásunk szerint kikü-
szöbölhetetlenek. Noha e feltételek a vállalati szintű megbízó-ügynök probléma kereteit is 
megszabják, az eltéréseknek ebben a második csoportjában nagyobb a módosítás esélye. 

Korlátozott változások Magyarországon 

Változtak-e a magyar állami vállalatok működési sajátosságai az elmúlt években, ahogy a 
piaci verseny sokuk számára erősödött, és a privatizáció a végéhez közeledik? A vállalat-
irányítás átfogó elemzésére most nem vállalkozunk, csak az elméleti irodalom által felve-
tett néhány sajátosság érvényesülést vizsgáljuk meg: a célok jellegét, a vezetők piacának 
működését, a költségvetési korlát puhaságát és az ösztönzés-ellenőrzés módszereit.23 

22 A most hivatkozott elemzések közül az első nézet felé hajlik De Alessi [1987] (288-289. o.) és részben 
Stiglitz [2000] (224. o.), a másodikat pártolja ezzel szemben Yarrow-Jasinski [1996b] 9-10. o.). 

23 Az 1990-es évek második felében jellemző helyzetről lásd részletesen Voszka [2000], A most következő 
leírás több állami vállalat és az ÁPV Rt. néhány vezetőjével 2004-ben folytatott beszélgetésekre, a holding 
vállalatirányítással kapcsolatos dokumentumainak elemzésére és személyes tapasztalatokra is épít. 
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Célok 

A korábban elmondottak szerint az állami tulajdonlás céljai - a privatizációtól, mint a 
kormányzati kudarc kiküszöbölésének kísérletétől most eltekintve - három nagy csoport-
ba sorolhatók: a piaci kudarcok korrigálása, a jövedelmek újraelosztásának megkönnyí-
tése és közvetlen, rövid távú politikai célok elérése. E célkitűzések egy része a dolog 
természetéből következően rejtőzködő. 

A redisztribúciós hatásokról csak akkor esik szó a nyilvánosság előtt, ha annak nagyobb társa-
dalmi csoportokra nézve kedvező a hatása (például a közszolgáltatások, energetikai vagy autópá-
lyadíjak alacsonyan tartása, az elbocsátások korlátozása). A rövid távú pártpolitikai célokat min-
denki titkolni igyekszik, de azok részint nyilvánvalók - mint a nagyvállalati menedzsment és az 
igazgatósági tagok kiválasztása a pártokhoz „közel állók" közül - , részint néha messze hangzó 
botrányokkal bizonyítást is nyernek, mint a Tocsik-ügyben. 

Az állami vagyonkezelés céljai, ha megjelennek is, az általánosságok szintjén mozog-
nak. A köztulajdon fenntartásnak mindmáig hiányzik a tételes indoklása. 

A tartós állami tulajdon listájának meghatározáskor nem követelmény a részletes indoklás. A 
cél csak a cégek egy részében azonosítható általános elvi megfontolások alapján az erdőgazdasá-
gok esetében a környezeti externáliák, a Magyar Villamos Művek és a Posta esetében a szolgálta-
tás garantálása, illetve a stratégiai fontosságú monopóliumok jobb kézben tartásának igénye. De 
közvetlen és közvetett - az állami tulajdonlásból eredő hatékonyság csökkenéseként, illetve a 
vagyon értékvesztéseként megjelenő - költségeket hivatalos források ilyenkor is elvétve említik. 
Hiányzik továbbá annak mérlegelése, legalábbis a nyilvánosság előtt, hogy vajon ezek a célok nem 
érhetők-e el a tulajdonlás helyett más, szabályozási eszközökkel. 

A rejtőzködő jelleggel is összefügg, hogy a tulajdonosi célok ellentmondásosak. A 
sajátos céloknak szinte mindegyike korlátozza a jövedelmezőséget, márpedig a vagyon-
érték-növelés, profitabilitás vagy veszteség minimalizálás követelményét formálisan - a 
cégek üzleti terveibe építve - az állami tulajdonos is szorgalmazza. „... kiemelt célkitű-
zésünk volt, hogy a kontrolling szervezet és a kontrolling információs rendszer »maga-
tartásirányító« szerepet töltsön be a szervezetben, a vagyonnövekedés elvárásán alapuló 
tulajdonosi szemlélet folyamatos közvetítésével" (ÁPVRt. [2001] 6. o., kiemelés tőlem -
V. É.). A vállalati menedzsmenttel folytatott vita - tervalku - tárgya az, hogy a korlátozó 
célokat milyen mértékben kell figyelembe venni, illetve teljesítésük mekkora hatékony-
sági áldozatot vagy pótlólagos támogatást indokol. 

Tovább bonyolítja a helyzetet az állami tulajdonos vagyonkezelői és privatizációs sze-
repének, illetve a tulajdonos és szabályozó kormányzati intézményeknek a konfliktusa. 
Ha a speciális célkitűzések teljesítése rontja a pénzügyi eredményeket, akkor ez az eladá-
si-bevételi érdekek rovására megy. 

A konfliktusok szövevényét jól példázza az olajipar, a villamosenergia-ipar vagy a Richter 
Gedeon Gyógyszergyár ügye. Mindhárom eset kiindulópontja a termékek fogyasztói árának ala-
csonyan tartására irányuló kormányzati szándék, ami a deklarációk szerint közérdek, de - mint az 
áremelések halogatásának időzítései is utalnak rá - valójában szavazatszerzést szolgáló politikai-
hatalmi érdek. Mivel a gáz- és áramdíj a közelmúltig teljes egészében hatósági szabályozás alá 
tartozott, a gyógyszerek fogyasztói árát pedig a társadalombiztosítási támogatás befolyásolja, a 
kérdés voltaképpen a tulajdonlástól függetlenül, szabályozással megoldható - más kérdés, hogyan 
hat ez rövid távon a cégek nyereségére, hosszabb távon az alapellátás körébe tartozó szolgáltatá-
sok kínálatára. Csakhogy éppen a stratégiai helyzetre hivatkozva az állam mindenütt tulajdonos is. 
Az árak mesterséges lenyomása szembekerül a profit és a normális körülmények között évente 
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több tízmilliárdos osztalékbevétel növelésének vagyonkezelői érdekével, és gátolta a privatizációt 
is. A politikai szempontok azonban - legalábbis átmenetileg - rendre utat törtek maguknak. 

Ezek az esetek azt mutatják, hogy az állami tulajdon - és általában az állami szabályo-
zás - köréből a közvetlen politikai érdekeket aligha lehet kirekeszteni. A profit- és va-
gyonnövelési célok általában alárendelt szerepbe szorulnak - de bizonyos körülmények 
között elsődlegessé is válhatnak. Ez azonban ritka kivétel, és inkább a tevékenység jelle-
gével, mint a tulajdonrész nagyságával függ össze. 

Egy korábbi tanulmányban azt írtuk, hogy privatizált cégek kisebbségi tulajdonosaiként az álla-
mi szervezetek ugyanúgy a profitnövelésben érdekeltek, mint a többi tulajdonos (Voszka [2000] 
556. o . ) . A tétel azonban további megszorí tások nélkül nem állja meg a helyét. Nem igaz az 
aranyrészvényes cégekre, amelyeknek eredményeiben az állam nem érdekelt, és mint az előbbi 
példák mutatják, más (politikai) érdekek kisebbségi helyzetben is felülírhatják a jövedelmezőségi-
osztalékszerzési célt. 

A másik oldalon az sem kizárt, hogy a többségi részesedés megtartásának fő célja a bevételszer-
zés. Er re az ÁPV Rt. jelenlegi portfoliójában példa lehet a Szerencsejáték Rt. vagy a bérbeadásra 
szakosodott ingatlankezelők. Két kérdést azonban ebben a viszonylag tiszta esetekben is fel lehet 
vetni: nem lehetséges-e, hogy az eladásból és az azt követő adókból nagyobb lenne az államkassza 
bevétele, továbbá biztos-e, hogy a privatizáció elutasítása melletti érveket nem színezik a politikai 
csatornákba átutalt jövedelmek? 

Az ellentmondásos és sokszor rejtőzködő tulajdonosi célok közvetlenül befolyásolják a 
vállalati vezetők kiválasztásának mechanizmusát is. 

A vállalatvezetők piaca 

Az állami vállalat irányítóit, az igazgatóságokat és a menedzsmentet - nem százszázalé-
kos pakett esetében az őt megillető arányban - természetesen az állami tulajdonos nevezi 
ki. A magáncégektől eltérően a kiválasztás politikai procedúra, a hatalmon lévő pártok 
„humánpolitikusai" közötti egyezkedés tárgya. A döntéshozók törekszenek ugyan arra, 
hogy a delegáltak valamilyen területen (az érintett iparágban, a pénzügyekben vagy a 
jogban) jártas szakértők legyenek, de a kiinduló feltétel nem ez, hanem a pártokkal ápolt 
jó viszony - csak ezen a kereten belül lehet szempont a hozzáértés. 

A jelölések politikai jellegének két közvetlen következménye a tulajdonosi jogok nagy 
részének gyakorlására hivatott igazgatóságok nagy létszáma és instabilitása. A munka 
mennyiségéhez viszonyítva jól fizető - nem alaptalanul szinekúrának tekintett - pozíci-
ókra, különösen az állami vállalatok számának fogyatkozásával mindig több a jelölt, 
mint amennyi a hely; a legegyszerűbb megoldás a kibővítés. (Ez egyébként nem akadá-
lyozza a munkát. Személyes tapasztalataim szerint a tagok egy része ritkán szólal meg az 
üléseken.) A változékonyság pedig a választási ciklusokhoz kötődik. Ha az igazgatósági 
tagok politikai delegáltak, és kizárólag a hatalmon lévő koalícióhoz kötődnek - azaz a 
kormánypártok és az ellenzék között e téren nincs megállapodás akkor logikus, hogy 
a testületeket minden kormányváltás után le kell cserélni. Ritkaság, legalábbis a reflek-
torfényben álló nagy cégek esetében, hogy valaki szakmai tekintélye vagy mindkét olda-
lon erős kapcsolatrendszere miatt a helyén marad.24 

Bárhogyan alakul is az összetétel, az igazgatóságok tényleges befolyása strukturális 
okokból korlátozott, a tagok többsége meglehetősen passzív. Ennek oka a konkrét isme-

24 Az utóbbi években kivételnek számít a Magyar Olajipari Rt., a szóbeszéd szerint egy különalku miatt. 
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retek hiányossága, a célok ellentmondásossága, a tagok érdekeltségének jellege és az 
informális háttéralkuk nagy szerepe. 

A külső, a vállalaton és a tulajdonosi szervezeten kívülről jöt t igazgatók zöme - akik a magyar 
állami vállalatok esetében a többséget adják - induláskor keveset tud a cégről . Mivel a tagság 
számukra többnyire második vagy sokadik állás, sem idejük, sem energiájuk nem marad arra, 
hogy menet közben alaposan tájékozódjanak. Aki egyáltalán elolvassa az ülések előtt néhány nap-
pal kiküldött vaskos paksamétákat, az is hozott anyagból dolgozik. A kérdéseket a menedzsment 
előterjesztései „tematizál ják", és a válaszok fő irányát is azok szabják meg. A tagok inkább csak 
kérdezni tudnak, s ha a válaszokat nem tart ják kielégítőnek, átdolgozásra visszaadják a javaslatot. 
Az igazgatóság az információs aszimmetria - a kevésbé elegáns magyar zsargon szerint a „megve-
zetés" - közismert je lensége miatt is óvatos. Döntési alternatívák beterjesztése nem gyakori, s 
akkor is csak egy-egy részmegoldást érint . Még ritkább, hogy az igazgatóság a menedzsment 
egyértelmű javaslatától gyökeresen elérő határozatot hoz. 

A kívülről kinevezett tagoknak érdekeltségük sem fűződik ahhoz, hogy nagyobb aktivitásukkal 
rendszeres konfliktusokat vállaljanak; fő törekvésük a poszt és az ezzel járó , fix összegű díjazás 
megtartása. Ez a cég eredményeihez nem kapcsolódik25 - csak a kinevező állami tulajdonos jóin-
dulatának a megtartásától függ. A ellentmondásos célok közül nehéz választani: mindig bizonyta-
lan, hogy a főrészvényes éppen melyiket részesíti előnyben. A racionális magatartás így az akadé-
koskodás és az összeütközések elkerülése, különösen azokban az általánosnak tekinthető esetek-
ben, amikor feltételezni lehet a menedzsment és a tulajdonos közötti háttér-megállapodást. (Nem 
véletlen, hogy az igazgatósági határozatok túlnyomó többségénél egyhangú a szavazás.) 

A tulajdonosi képviselet hatékonyságát gyengíti a kétlelkűség, a tulajdonosi és a válla-
lati érdekek keveredése. Az igazgatósági tagok - csakúgy, mint az ÁPV Rt. ügyintézői, 
sőt a más intézményekhez fűződő kapcsolatokban a vezetői is - előbb-utóbb a menedzs-
ment (a cég) ügynökeivé válnak ahelyett, hogy ellenőriznék őket; s ezért a menedzsment 
mindent meg is tesz. „Ha az igazgatóságot nem tudjuk néhány hónap alatt megnyerni 
magunknak, akkor végünk" - ismerte el ennek fontosságát egy vezérigazgató. 

A direkt politikai ráhatás nemcsak az igazgatóságok, hanem a vállalati vezetők össze-
tételét is meghatározza. Ez megint csak összefügg a célok ellentmondásosságával. Ha az 
ellenőrzés strukturális okok miatt gyenge, akkor deklarált és rejtett tulajdonosi célok 
elérésének legfőbb biztosítéka a lojalitás: olyan vezetőket kell kinevezni, akikről az elkö-
telezettség és a közvetlen függés együttes hatására feltételezni lehet az éppen aktuális 
megbízói törekvések hű követését. 

A logikai indokláshoz fontos gyakorlati szempontok társulnak. Az egyik magának a 
folyamatnak az ördögi köre, ami nemcsak az igazgatóságra, hanem a menedzsmentre is 
érvényes: ha valakit korábban politikai megfontolásból neveztek ki, akkor azt kormány-
váltáskor ugyanilyen okból el is kell küldeni. A másik szempont a hivatalba lépő kor-
mányzat támogatóinak megjutalmazása, amitől a politikusok egyben személyes és újra-
választási előnyöket is remélhetnek. 

„Pártvállalatokat irányítok" - mondta lakonikusan az ÁPV Rt. egyik ügyvezető igazgatója. „A 
cég működését alapvetően a vezetés minősége szabja meg. De ebben nem nekünk van döntő sza-
vunk. Hozott anyagból dolgozunk." Az eljárás az igazgatósági tagok kiválasztásához hasonló: a 
hatalmon lévő pártok egyezkednek, a sine qua non - általános vélekedés szerint - a politikai 
elkötelezettség, a hozzáértés csak ezen a kereten belül érvényesülhet. 

Az állami vállalatok vezetőinek helyzetére Magyarországon ma sem a stabilitás jellem-
ző: a vezérigazgatói poszt nem nyugdíjasállás. De ez nem mindegyikükre áll egyformán. 

25 Az igazgatósági tagok is kaphatnak kedvezményes részvényopciót, de ez csak a tőzsdére bevezetett 
cégek némelyik esetében fordul elő, amikor tehát az állami tulajdon nem kizárólagos. 
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Kisebb, kevésbé „fontos" cégek esetében kevésbé gyakori a váltás,26 és ebben a körben a 
direkt kinevezést olykor a pályáztatás helyettesíti (vagy álcázza). 

Mindez azt jelened, hogy az állami tulajdon nem szünteti meg a menedzserek piacát, 
csak azt a politikai piac részévé teszi. Ezért a kiválasztásnak és a felmentésnek is mások 
a szempontjai, mások a módszerei, mint a magáncégeknél - ami az itt is erős verseny 
sajátos játékszabályait is meghatározza. 

Ösztönzés és ellenőrzés 

Az állami tulajdon működésének eddig bemutatott két sajátossága, a célok konfúziója és 
a tulajdonosi képviseletet ellátók gyenge ösztönzöttsége rajzolja ki a kereteket a me-
nedzsmentjutalmazásához és ellenőrzéséhez. Ha a célok összetettek és részben rejtőzkö-
dők, akkor az ösztönzési rendszer bonyolulttá, alapja pedig vitathatóvá válik. Ez önma-
gában is csökkenti a módszerek hatékonyságát, amit tetéz az ellenőrzésre hivatottak kor-
látozott érdekeltsége a kemény fellépésben; a strukturális bajokat legfeljebb csak enyhít-
heti a szabályozási eljárások javítása. 

Az ÁPV Rt. az 1990-es évek második felétől egységes rendszert vezetett be a válla-
latvezetők ösztönzésére. Azóta a többségi tulajdonban lévő cégeket kategóriákba sorol-
ják, döntően a méretük szerint, ami a vezérigazgatói alapfizetések meghatározásához 
is kiindulópontot ad. A fix jutatást prémium egészíti ki, ami legfeljebb az éves bér 
nyolcvan százaléka lehet. A nagy magáncégek legtöbbjénél magasabb arányt részben 
a kisebb alapbér, részben a tulajdonosi célok struktúrája indokolja: ha a cél nem egyér-
telmű, akkor külön - változtatható elemekkel - kell elérni az éppen aktuális érdek érvé-
nyesítését. 

Ezért az ÁPV Rt. többféle feladatot ír elő a vállalatvezetőknek, mégpedig erősen rész-
letezve. Az ösztönzés alapja a terv teljesítése. Előfordul, hogy a vezérigazgatóval min-
den évben menedzserszerződést kötnek, de ennek hatékonysága nemzetközi tapasztala-
tok szerint is alacsony (World Bank [1995] 22. o.). A szerződést ugyanúgy befolyásolja 
az információs előnyben lévő vállalatvezetés, mint ha a prémiumot e nélkül kötik külön-
féle mutatókhoz. A holding általános gyakorlata szerint a mozgó bér hetven százalékban 
néhány eredménymutatótól (nyereségtől, árbevételtől) függ az ÁPV Rt. igazgatóságának 
döntése szerint, a többi pedig ágazati-szakmai prémium, amit a portfólióigazgatóság ha-
tároz meg. A rendszernek az információs aszimmetriával és a szereplők kiküszöbölhetet-
len önérdek-érvényesítésével összefüggő buktatói a tervgazdaság idejéből jól ismertek 
nemcsak az elemzők, hanem az érintettek előtt is: a tervalku, a manipulálás lehetősége, 
a „kimazsolázás". 

„A tervalku ma konszolidáltabb, mint a szocializmusban, mert a vállalatvezetés reálisabb, a 
politika sem támaszt túlzott igényeket, mi pedig sokéves tapasztalatokkal a hátunk mögött jól 
ismerjük a terepet" - mondja az ÁPV Rt. egyik ügyvezető igazgatója. Ma is igaz azonban, hogy a 
menedzsment helyzetéből következően jobban ismeri a feltételeket és lehetőségeket az asztal másik 
oldalán ülőknél, jó eséllyel meg tudja határozni, és el is tudja érni a „napsütötte sávot" . Ezt segíti 
a kreatív könyvelés és a kitüntetett feladatok teljesítése más célok rovására. Az utóbbi taktika 
ellenszere lehet a még nagyobb részletezettség, ami azonban csak bonyolultabbá teszi a rendszert, 
és így nemcsak az előzetes, hanem az utólagos alkuk előtt is megnyit ja az utat. A terv ugyanis nem 
kőbe vésett dokumentum. Év közben lehet módosítást kérni a feltételek lényeges megváltozására 
hivatkozva (hogy mi a „ lényeges" , az megint alku tárgya). A tulajdonos jóváhagyása a prémium-

26 A 24 Volán-vállalat közül például a 2002. évi parlamenti választások után csak két helyen történt csere. 
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feltételeket is értelemszerűen módosítja. A mozgó bér „korrekciója" nagyritkán így is e lőfordul , 
de ez sem teljes megvonás. Veszteséges cégeknél a felső határ az alapfizetés fele, szól az általános 
szabály - kivéve, ha a veszteség „kódolt" , azaz tervezett. 

Az 1990-es évek második feléig, amíg a privatizáció volt az állami vagyonkezelés fő 
feladata, az ellenőrzés differenciált és a vállalatok többségének véleménye szerint gyen-
ge volt (Voszka [1997] 87-89. o.). Ma már a rendszer sokkal kidolgozottabb, és az ÁPV 
Rt. vezetői nem alaptalanul büszkélkednek azzal, hogy jobb, mint bármelyik más állami 
szervezetnél.27 A változások fontos pontja volt az 1999-ben bevezetett, majd továbbfej-
lesztett monitoring. 

A 2001-től működő kontrolling információs rendszer adatokat gyűjt minden olyan cégről, amely-
ben az ÁPV Rt. tulajdonhányada tíz százaléknál nagyobb. (A többiektől csak az éves beszámolót 
kérik.) Negyedévente szolgáltatnak adatot a tőzsdei cégek és a kisebbségi tulajdonban lévők, a 
többségiek pedig havonta. A jelentések tartalmazzák a mérleg, az eredménykimutatás és a pénz-
forgalom fontosabb sorait, a létszám- és bérstatisztikát, a részesedések változását és nagyobb, 
homogén portfoliók esetén ágazati és regionális adatokat is, mindenütt beleértve a tervezett és 
várható értékeket. 

A holding munkatársai számára számítógépen elérhetők a nyers és feldolgozott adatok, amelyek 
lehetővé teszik többek között egy-egy ágazat vagy cég elhelyezését különböző rangsorokban. A 
kontrollingigazgatóság heti és gyorsjelentéseket, az ÁPV Rt. igazgatóságának pedig havi és éves 
összefoglaló tájékoztatókat készít. Kidolgozták a „korai riasztás" rendszerét is, amely öt fokozat-
ban definiálja a kritikus vállalati helyzeteket. A jelzések alapján időben kezdeményezhetők a szük-
séges lépések, amelyek közül sokszor az első a jelentések gyakoriságának növelése: előfordul , 
hogy egy válságban lévő cégnek minden héten részletes beszámolót kell írnia. De békésebb körül-
mények között sem kivételes, hogy a havi beszámolók között időszakban valamilyen részletkér-
désről külön jelentést kérnek. 

A monitoringrendszer lehetővé teszi, hogy az ügyintézők és a holding vezetői is friss 
információt kapjanak a cégek működéséről, és megalapozza azt a hitet, amit az egyik 
portfolió igazgató így fogalmazott meg: „Mi itt érezzük, hogyan lélegzik a vállalat." 
Ezzel segíti az irányítást, hozzájárul a vállalati tervek jobb elbírálásához a hosszú időso-
rok és az ágazaton belüli összehasonlítások lehetőségével. Mindez kétségtelenül mérsék-
li, de nem szünteti meg az információs aszimmetriát: az adatok nem fednek le, és nem 
fednek fel mindent, nem tudják pótolni a tulajdonos számára a verseny és a tőkepiac 
korlátozottsága miatt kieső információt. 

Finanszírozás - a költségvetési korlát puhasága 

A gazdasági átalakulás időszakában az állami tulajdon önmagában már nem garantálta a 
vállalatok életben tartását. Az egymást követő kormányok hitelesen bizonyították, hogy 
nem mentenek meg minden vállalatot, de azt sem állíthatták szavahihetően, hogy egyikü-
ket sem húzzák ki a bajból. Miközben a kiválasztás nem épült szilárd kritériumokra, a 
formák változatosak, a ráfordítások pedig tetemesek voltak. 

1990 óta a központi vagyonkezelő szervezetek irányítása alá került 1859 cég közül 738 jutott a 
bezárás sorsára (.Mészáros [2003]). A vállalatok megmentése ennél kevesebb esetben, de egy-egy 

27 Bár a holding egyik vezetője még ma is így jellemzi a helyzetet: „Becsukjuk a szemünket, és vakon 
repülünk a ködben." 
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cégnél akár több tíz-, vagy százmilliárdos nagyságrendben is előfordulhatott. (Az első kategóriába 
tartozik például a diósgyőri kohászat és több kereskedelmi bank, a másodikba a Postabank és a 
Magyar Fejlesztési Bank konszolidációja.) A segítséget nemcsak az ÁPV Rt. és jogelődei forrása-
iból folyósították, hanem közvetlenül a költségvetésből, más állami szervezetek, főként az MFB 
kasszájából, esetleg a nyilvános támogatási statisztikákban meg nem jelenő, rejtett formákban 
(mint a bankok tőkeemelése államkötvényekkel az 1993-1994-es konszolidációs szakaszban). Becs-
lésünk szerint 1990 és 2002 között az összes gazdaságon belüli redisztribúció folyó áron mintegy 
ötezer milliárdos tételéből 1300 milliárd jutott az állami vállalatoknak, s ebből 500 milliárdot 
utaltak ki a központi vagyonkezelő szervezetek. A módszer lehet kivásárlás felszámolásból, adós-
ságok átvállalása és elengedése, tőkeemelés, tulajdonosi hitel, kezesség- és garanciavállalás, va-
gyonrészek megvásárlása a cégtől vagy a privatizációs bevételek visszaforgatása (Voszka [2003]).28 

Az ÁPV Rt. által adott támogatásoknak mind az összege, mind a kiadásokhoz viszo-
nyított részaránya megugrott 1998 és 2001 között, csúcspontként elérte a százmilliárd 
forintot.29 Ráadásul 1999-től a kiadások, a következő évtől már önmagukban a támogatá-
si ráfordítások is meghaladták az eladásokból szerzett bevételeket: a különbözetet a hol-
ding tartalékalapjának költségvetési feltöltése fedezte.30 

Az utóbbi esetekben nyilvánvaló, hogy a megmentésről sem egyedül az ÁPV Rt. hatá-
roz: pántlikázott pénzt kap a kormányzattól, amit meghatározott célra kell fordítania. De 
a holding a saját maga által kitermelt, privatizációból vagy osztalékból szerzett - az 
évente előírt költségvetési befizetések után fennmaradó - bevételeivel sem rendelkezik 
önállóan: az egymilliárd forintnál nagyobb támogatások is a kabinet hatáskörébe tartoz-
nak. Vagyis a tulajdonosi döntések egy részét nem a tulajdonosi szervezet, hmem formá-
lisan is a kormányzat hozza. Márpedig ez a közvetlen politikai megfontolások újabb 
szintjét iktatja a folyamatokba.31 Nem kerültek nyilvánosságra olyan dokumentumok, 
amelyek szerint ezeknek a támogatási döntéseknek a versenyképességhez vagy a megté-
rüléshez kapcsolódó kritériumai lettek volna, inkább a tervgazdálkodásból jól ismert 
szempontok - a stratégiai fontosság, a méret, a regionális-ágazati vagy a foglalkoztatás-
ban betöltött szerep - számítanak. Az állam azonban sohasem tud elég tőkét adni a „vég-
leges" megoldáshoz: a csepegtetett források nem a kilábalást, csak a túlélést segítik, 
megteremtve egyben az ismétlődés alapját is. 

Mindez alapjában véve az ÁPV Rt. belső finanszírozási döntéseire is érvényes. Támo-
gatást szerezni, akár a gondoskodó tulajdonostól, akár a kormányzattól - ahogy az egyik 
érintett mondta - mindenképpen „vesszőfutás," hosszú alkudozás eredménye. Ebben a 
mindenkori koreográfia által meghatározott alsó szintek - a holding döntéseiben a céggel 
közvetlen kapcsolatot tartó ügyintézők, portfólióigazgatóságok, felsőbb szintekkel szem-
ben pedig maga a holding is - a vállalatok érdekképviselőivé válnak. (Ezért előny, ha a 
társaság igazgatóságába a tulajdonos rangos munkatársat - legalább ügyvezető igazgatót 
- delegál, aki „közel van a húsosfazékhoz.") Az érintettek emellett mozgósíthatják a 
tulajdonosi körön kívüli politikai kapcsolataikat is. „Az erős vállalatok sohasem vártak 
az ÁPV Rt.-re, maguk mentek a politikusokhoz, hogy elintézzék, amit el akartak érni" -
állítja a holding egyik magas beosztású tisztségviselője. 

28 Meg kell jegyezni, hogy ennek kisebbik része nem a vállalatok megmentését szolgálja; előfordul, hogy 
az ÁPV Rt.-nek fizetnie kell a más állami szervezetektől átvett cégekért, vagy a tőkeemelést jól működő 
társaságoknak utalják ki az állami tulajdonhányad megőrzése érdekében. 

29 A központi vagyonkezelők ilyen jellegű kiadásai 1991-1994 között a költségvetés támogatási ráfordítása-
inak 28, 1995-1998-ban 35, a következő három évben pedig 46 százalékát tették ki (Voszka [20031 222. o.). 

30 Ez másképpen fogalmazva azt jelenti, hogy a Kornai [1980] által definiált költségvetési korlát nemcsak 
a vállalatok számára lehet puha, hanem az állami vagyonkezelők számára is. 

31 „Nem magunktól voltunk hülyék"- mondta évekkel ezelőtt, de általános érvénnyel az ÁPV Rt. egyik 
vezetője (idézi Mihályi [1998] 385. o.). 
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Az állami vagy tulajdonosi támogatás magáncégek esetében sem kivételes. Ott azon-
ban a központi preferenciák zöme (adókedvezmény, a kis- és középvállalkozások támo-
gatása) nem veszteségtérítésre szolgál, hanem a profit növelésére (Voszka [2003] 222. 
o.). A tulajdonosi hitel vagy tőkeemelés pedig szigorú megtérülési kritériumokhoz kötött 
akkor is, ha - mondjuk - a multinacionális cégeken belüli lobbizás, vállalati „politizálás" 
korántsem ismeretlen. 

Az állami vállalatok mesterséges életben tartásának gyakori esetei viszont azt mutat-
ják, hogy a kör egy része folyamatosan vállalatmentő támogatást kap, kemény követel-
mények nélkül; költségvetési korlátjuk változatlanul puha. Paradox módon a privatizáció 
előrehaladása nem halványította el, hanem karakterisztikusabbá tette ezt a jellegzetessé-
get, ami az állami tulajdon szűkülésével, a vagyon maradékjellegének erősödésével a 
köztulajdonban lévő cégek még nagyobb hányadára érvényes. így a termékpiaci verseny-
nek a korábban monopolizált tevékenységek felszabadításával is erősödő hatásait az álla-
mi tulajdonos tompítja vagy kiküszöböli. 

Tulajdon és működés - következtetések 

Az elemzésből levonható két legfontosabb következtetés az, hogy a tulajdonos kiléte 
alapvetően befolyásolja a vállalatok működését, és az állami vállalatok csak különleges, 
ritka esetekben működhetnek piaci racionalitás szerint. 

Az állami tulajdonnak vannak sajátos vonásai. Elemzésünk a kutatásoknak azt az irány-
zatát erősítette meg, amely szerint a tulajdonos kiléte számít. A magyar átalakulás ta-
pasztalatai alapján is igaznak látszik ugyan, hogy a magánkézbe adás önmagában nem 
elégséges feltétel a versenypiac létrejöttéhez, többek között minden vállalat költségvetési 
korlátjának megkeményítéséhez vagy a gazdaság és a politika szétválasztásához. Ebből 
arra a következtetésre is lehet jutni, hogy a privatizáció nem mindig, nem minden eset-
ben jobb az állami tulajdonnál. Az is igaz, hogy a nagy magánvállalatok irányítása sok 
hasonló nehézséggel küzd, mint az állami társaságoké. Az alapvető gondok, mint a meg-
bízó-ügynök probléma, a szereplők önérdekkövetése, az információk egyenlőtlen meg-
oszlása, ebből következően bonyolult döntésmegosztási, ellenőrzési és ösztönzési rend-
szerek kialakítása mindenütt jellemző, ahol szétválik a tulajdonlás és a menedzsment. 
Ezeket a nehézségeket azonban köztulajdon esetén olyan további strukturális adottságok 
tetézik, amelyek sajátos jegyekkel is felruházzák a működési mechanizmust, befolyásolva 
az összes szereplő érdekérvényesítésének feltételeit, ezen keresztül a vállalati magatar-
tást és a teljesítményeket (még ha ezek empirikus összehasonlítása felemás eredményekre 
vezet is). 

A különbségek két legfontosabb eleme a tulajdonosi célok Összetett és részben rejtőz-
ködő jellege, valamint a közvetlen politikai befolyás. E sajátosságok elválaszthatatlanok 
az állami tulajdon fenntartásának-kiterjesztésének indokaitól és a köztulajdon - természe-
tében rejlő - politikai jellegétől, attól, hogy a megbízó itt maga is megbízott, mégpedig 
politikai jellegű ügynök: a szavazópolgárok képviselője. A differenciált törekvéseket 
követő „végső tulajdonosoknak" a lehetőségük és érdekeltségük is gyenge a közvagyon 
működésének ellenőrzésére, ami a politikai ügynökök érdekeltségét is elhalványítja, 
megkönnyítve, hogy a politikusok - mint minden ügynöki helyzet szereplői - saját önér-
dekeiket kövessék, nem pedig a sokrétű és nehezen megfogható közérdeket. 

Ezek az alapvető jellegzetességek - a módszerek finomítása ellenére - ma is érvénye-
sek a magyar állami vállalatokra. A magántulajdonosok viszonylag egyértelmű profitnö-
velési, vagyongyarapítási céljaitól eltérően az állami célok kevertek és ellentmondáso-
sak. A tulajdonosi képviseletet ellátó testületek és a menedzsment kinevezése a politikai 
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piac logikáját és eljárásrendjét követi. Az ellenőrzési rendszer hatékonyságát ugyanúgy 
csökkenti az információs aszimmetria, mint magángazdaságban, de ezt tetézi, hogy a 
verseny és a tőkepiac korlátozottsága miatt a tulajdonosi jogok gyakorlói általában keve-
sebb információval rendelkeznek, és pozicionális-anyagi érdekeltségük is gyengébb a 
kontroll gyakorlására. A vállalatok sokrétű érdekképviseleti rendszere pedig sokszor azt 
is elbizonytalanítja, hogy ki a megbízó, és ki az ügynök. A célok összetettségéből az 
ösztönzési szisztéma bonyolultsága következik, a jutalmazás előzetes és utólagos alku 
tárgyává tehető. A döntési rendszer specifikuma a rendszeres, közvetlen kormányzati 
beavatkozás és - részben ezért, részben a célok jellege miatt - a profitérdekektől eltérő 
politikai és egyéb sajátos szempontok dominanciája. Ezért az állami vállalatok költségve-
tési korlátja általában - bár differenciált módon - a magáncégekénél puhább, a tőkepiac 
és a termékpiaci verseny fegyelmező ereje gyengébb. 

Az állami vállalatok csak különleges, ritka esetekben működhetnek piaci racionalitás 
szerint. Milyen feltételek mellett válhat tehát az állami cég profitmaximalizáló-vagyon-
növelésre törekvő, azaz piaci típusú vállalkozássá? Elemzésünk azt mutatta, hogy az 
állami vállalatok piaci típusú viselkedését akadályozó tényezők mindegyike visszavezet-
hető a törvényi keretek meghatározásán és azok betartásának ellenőrzésén túllépő, rövid 
távú hatalmi érdekeket követő politika közvetlen befolyásra. Az állami cég tehát akkor és 
csak akkor működhet piaci módon, ha ezt a politikai hatást kívül lehet rekeszteni a válla-
latirányításon,32 mégpedig hosszú távon és kiszámíthatóan, azaz hiteles elkötelezettség 
alapján. Ez biztosíthatja, hogy az állami tulajdonos célja a profit- és vagyonnövelés le-
gyen, speciális célok hiányában a vállalatot ne tartsák mesterségesen életben, a cég ne 
élvezzen monopolhelyzetet, így tevékenysége és a menedzsment eredményessége más 
vállalatokéval összehasonlíthatóvá váljon, a tulajdonos képviselőit és a menedzsmentet 
ne a politikai piac szabályai szerint nevezzék ki és váltsák le, mindennek következtében 
a vállalatvezetők ösztönzése és ellenőrzése az egyértelmű célokhoz igazodva, a piaci 
információkat is felhasználva erős legyen. 

A mai magyar állami vállalatok között is van, amelyik elvileg megfelel(het) a fenti 
kritériumoknak, vagy legalább nagy részüknek (például a Szerencsejáték Rt.). A politi-
kamentességet azonban egy-egy cégre nehéz hitelesen képviselni, amikor - mint a ta-
pasztalatok mutatják - a rendszer egésze másképpen működik.33 

Ez nem jelenti azt, hogy minden céget feltétlenül privatizálni kellene. Lehetnek olyan 
sajátos tevékenységek, amelyek állami kézben tartását a politikai indokok mellett valami-
lyen piaci kudarcra hivatkozva is megalapozottan védeni lehet. A kör meghatározásáhhoz 
minden egyes tevékenységgel, illetve vállalattal kapcsolatban érdemes elvégezni az orvo-
solhatóság tesztjét. Ha az állami tulajdon alkalmasnak látszik a kitűzött célok elérésére, 
és nincs reálisan megvalósítható, hatékonyabb alternatívája, a döntéshozóknak akkor is 
világosan látniuk kell, és a nyilvánosság előtt sem titkolhatják: a köztulajdon fenntartásá-
nak-kiterjesztésének nemcsak hasznai vannak a társadalom vagy egy szűkebb csoport 
számára, hanem ez kockázatokkal, közvetlen és közvetett költségekkel is jár. 

32 Ezt a feltételt, bár kevésbé szigorúan, más tanulmányok is megfogalmazzák, lásd például Shirley-
Walsh [2000] összefoglalóját. 

33 Vagyis általánosságban nem igazolódott Kornai Jánosnak az a korai feltétezése, amely szerint „Elkép-
zelhető, hogy amikor az állami vállalatok csak szigetek a magángazdaság tengerében, akkor maguk is kény-
telenek úgy viselkedni, mintha magántulajdonban lennének" (Kornai [1989] 28. o.). 
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az Aula Kiadó az alábbi köteteket jelentette meg 

Kautz Gyula: A nemzetgazdaságtan és irodalmának történeti fejlődése 
Magyar Közgazdasági Klasszikusok sorozat, Aula, 2004. 628 o. 6900 forint 
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Marx, Hayek, Roscher, Knies, Jevons, Schumpeter, Ingram, Scháffle, Stein, Wagner stb.) egy-
aránt megérdemelt hírnévre emeltek. 
A könyvet Bródy András, Frenkel Gergely, Hild Márta és Horváth László fordította magyarra. A 
kötet Bekker Zsuzsa zárótanulmányát is közli, amely részletesen feldolgozza a mű hazai és nemzet-
közi recepcióját, áttekinti Kautz elmélettörténet-írói munkásságát, koncepcióját és e koncepció 
hatását a magyar hagyományban. 

Kautz Gyula: Allamgazdaság- vagy pénzügytan 
Magyar Közgazdasági Klasszikusok sorozat, Aula, 2004. 384 o. 4200 forint 

Kautz először 1863-ban írt nemzetgazdaság- és pénzügytani kézikönyvet, amely a Heckenast ki-
adónál jelent meg. A többször kiadott, lassan három kötetessé bővülő, több generáció tankönyve-
ként használt mű a kor nemzetközi szintű tudósának példaszerű munkája. 

AULA KIADÓ 
1093 Budapest, IX. Közraktár u. 2/b, tel./fax.: 217-2714 és 455-0579 

aula@uni-corvinus. hu, raktar@uni-corvinus. hu 



Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. január (24-38. o.) 

FERTŐ IMRE-LIONEL J. HUBBARD 

Az agrárkereskedelem dinamikája - A csatlakozó 
országok esete 

A tanulmány a közép-európai országok agrárkereskedelmi szerkezetének dinamikáját 
vizsgálja meg 1992 és 2000 között. A kereskedelem specializációjának mérésére a 
klasszikus Balassa-indexet (B-indexet), illetve annak szimmetrikus transzformációját 
használtuk. A kereskedelem specializációja csökkenő trendet mutat, azaz a közép-eu-
rópai országok a vizsgált időszakban számos termékcsoportban elveszítették kompa-
ratív előnyeiket. A Balassa-indexek közelebbi elemzése azt mutatja, hogy azok konver-
gáltak egymáshoz, de az egyes termékcsoportokra az indexek nagyobb változékony-
ságot mutattak. Meglehetősen nagy annak a valószínűsége, hogy egy termékcsoport 
specializációja csökkenjen, míg annak növekedésére alig van esély. Végezetül, ered-
ményeink nem támogatják az önmegerősítő mechanizmus létét, amely mellett olyan 
erősen érvel az endogén növekedés és a kereskedelemelmélet egyik része.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: Q12. 

Az elmúlt években megújult érdeklődés tapasztalható a Kelet- és Nyugat-Európa közötti 
mezőgazdasági kereskedelem elemzésében (például Eiteljörge-Hartmann [1999], Bojnec 
[2001], Fertő-Hubbard [2003]). Ezek a tanulmányok azonban nem foglalkoznak a ke-
reskedelem szerkezetének alakulásával, noha a gazdasági növekedésről és a kereskede-
lemről szóló elméleti irodalom hangsúlyozza, hogy a komparatív előnyök dinamikusak, 
illetve endogén módon alakulnak ki az idő múlásával. Az irodalom egyik ága igazolta, 
hogy egy ország növekedési rátáját folyamatosan csökkentheti a kereskedelem „rossz 
specializációja" (Lucas [1988], Young [1991], Grossman-Helpman [1991]). Az elméle-
tek másik iránya a tényezőakkumuláció szerepét hangsúlyozza a nemzetközi kereskede-
lem szerkezetének meghatározásában (Findlay [1970], [1995] Deardorff [1974]). 

Ebben a tanulmányban egy újonnan kidolgozott empirikus módszert alkalmazunk a 
közép-európai országok (Csehország, Észtország, Lettország, Litvánia, Magyarország, 
Lengyelország, Szlovákia és Szlovénia) agrárkereskedelem-szerkezeti dinamikájának elem-
zésére. A dolgozat a következőképpen épül fel. Először röviden áttekintjük a kereskede-
lem szerkezetének a dinamikájáról szóló elméleti irodalmat. Majd ismertetjük a kereske-
delem specializációjának mérésére alkalmazott mérőszámokat. Ezt követően bemutatjuk 
az általunk használt empirikus modelleket és módszereket. Külön kitérünk a kormányzati 
intervenciók lehetséges problémájára, majd ismertetjük eredményeinket. Végezetül meg-
fogalmazunk néhány következtetést. 

* A kutatást az OTKA Kereskedelemelmélet és magyar agrárkereskedelem című programja támogatta. A 
tanulmány korábbi változata elhangzott az MTA KTI 2003. évi Nyári Műhelyén, valamint a Brit Agrárgaz-
dasági Társaság 2004. évi konferenciáján (London). A szerzők köszönetet mondanak a résztvevők értékes 
megjegyzéseiért. 

Fertő Imre az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos főmunkatársa. 
Lionel J. Hubbard, University of Newcastle. 



Az agrárkereskedelem dinamikája - A csatlakozó országok esete 25 

A kereskedelem dinamikájáról 

A standard Heckscher-Ohlin-elmélet szerint a kereskedelem specializációjának szerkezete 
csak akkor változik meg, ha az egymás közötti kereskedelmet folytató országok relatív 
tényezőellátottságában változásokat tapasztalunk. Ez a nyilvánvalóan egyszerű következte-
tés azt sugallja, hogy a kereskedelem szerkezetében megfigyelhető' tartósság teljesen kon-
zisztens a Heckscher-Ohlin-modellel, ha a vizsgálatba kerülő országoknak nem változott 
meg a tényezőellátottság-szerkezete a kereskedelmi partnereiket illetően. 

Az új kereskedelemelmélet hangsúlyozza a növekvő skálahozadék fontosságát, amely 
bonyolítja az elmélet előrejelzéseit a kereskedelem dinamikájára vonatkozóan. Ebben az 
esetben sok múlik azon, hogy milyen feltételezésekkel élünk a növekvő skálahozadék 
természetére vonatkozóan. Ha a vállalati belső skálahozadékból indulunk ki - ahogy ezt 
Helpman [1981] és Helpman-Krugman [1985] kimutatta - , a Chamberlain-Heckscher-
Ohlin-modell keretében a tényezőarányok tételének következtetései lényegében változatla-
nok maradnak. Hasonló eredményre juthatunk, ha a külső gazdaságosságból fakadó méret-
hozadék elhanyagolható a két szektor közötti tényezőintenzitásban meglévő különbségek 
tekintetében (lásd Kemp [1969], valamint Markusen-Melvin [1981]). Néhány modellben 
azonban a skálahozadék jelentősen befolyásolhatja a kereskedelem alakulását (Wong [1995]). 

Grossman-Helpman [1990], [1991] kimutatja, hogy egy ország termelési szerkezeté-
nek története nem befolyásolja hosszú távon a kereskedelem szerkezetét, amely csak az 
elsődleges erőforrások relatív ellátottságától függ - feltéve, hogy a tudás tovagyűrűző 
hatása (spillover) nemzetközi. Az elméletek egy másik csoportja azonban megmutatja, 
hogy a dinamikus mérethozadék a tevékenység általi tanulás következménye, amely 
országspecifikus, és egy bezárkózási hatással jár a kereskedelem szerkezetének 
specializációjára. Krugman [1987], Lucas [1988], Grossman-Helpmann [1991ö] és 
Redding [1999] bebizonyítják, hogy dinamikus skálahozadék jelenlétében a hosszú távú 
kereskedelmi szerkezetet alapvetően a kezdeti komparatív előnyök határozzák meg. Noha 
az új kereskedelemelmélet modelljeinek természete és előrejelzései különböznek egy-
mástól, ennek az irodalomnak a fő empirikus következtetése, hogy a nemzetközi keres-
kedelem szerkezete egyre polarizáltabbá válik. 

Proudman-Redding [2000] tanulmány kidolgozott egy, a nemzetközi kereskedelem és 
az endogén technológiai fejlődést vizsgáló modellt. A szerzőpáros bemutatta, hogy még 
helyesen specifikált modell sem vezet szükségszerűen a nemzetközi kereskedelem szer-
kezetének állandóságára, illetve mobilitására vonatkozó egyértelmű következtetésekhez, 
s arra a következtetésre jutottak, hogy a nemzetközi kereskedelmi folyamatok állandósá-
ga vagy mobilitása végső soron empirikus kérdés. 

A kereskedelem specializációjának mérése 

A nemzetközi specializáció mérésére alkalmazott legnépszerűbb módszer a megnyilvá-
nuló komparatív előnyök különböző indexei, amelyek eredeti változatát Balassa [1965] 
fejlesztette ki, és a következőképpen definiált: 

B = (xJxi)/(x./xn), (1) 

ahol x az exportot, i egy adott országot, j egy meghatározott terméket, t a termékek egy 
csoportját, valamint n az országok egy adott csoportját reprezentálja. A fi a megfigyelt 
kereskedelem szerkezetén alapul: egy meghatározott termék arányát a teljes hazai ex-
portban összeveti ennek a terméknek egy meghatározott országcsoport kereskedelmében 
betöltött részesedésével. Ha B > 1, akkor megnyilvánuló komparatív előnyről (Revealed 
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Comparative Advantage, RCA) beszélhetünk. Könnyen belátható, hogy a Balassa-index 
(B-index) olyan globális mércévé terjeszthető ki, amely minden terméket (t) és minden 
országot (n) magában foglal (Vollrath [1991]). 

Sok kutató megpróbálta módosítani, illetve javítani a megnyilvánuló komparatív elő-
nyök indexét (például Donges-Riedel [1977], Kunimoto [1977], Boxven [1983] és Vollrath 
[1987, 1989 és 1991]). Iapadre [2001] tanulmányában részletes kritikai elemzés találha-
tó a nemzetközi specializáció mérésére alkalmazott leggyakoribb indexekről. 

A Balassa-mércével kapcsolatos egyik probléma, hogy értéke aszimmetrikus: egytől a 
végtelenig terjed, ha egy országnak valamely termékből komparatív előnyei vannak, 
viszont csak nulla és egy között mozog az értéke, ha egy áruból komparatív hátránya 
van. Ez az aszimmetria legalább két problémát okoz. Egyrészt, ha a B-index átlaga 
nagyobb, mint mediánja, akkor a B eloszlása jobbra ferde lesz. Ez azt jelenti, hogy 
azoknak a szektornak a relatív súlyát túlbecsüljük, amelyek esetében B > 1, azokhoz az 
ágazatokhoz viszonyítva, amelyek esetében B < 1 (De Benedictis-Tamberi [2001]). Ez 
a probléma különösen akkor lesz lényeges, ha egy ökonometriai elemzés a megnyilvánu-
ló komparatív előnyök szerkezetét vizsgálja, ahogy ezt Dalum és szerzőtársai ([1998] 
427. o.) kifejtik: „A ferde eloszlás sérti a hibatag normalitásának a feltevését a regresszi-
ós elemzés során, ezért nem ad megfelelő í-statisztikát. Ráadásul az B-index használata a 
regressziós elemzésben sokkal nagyobb súlyt ad az egynél magasabb értékeknek, össze-
hasonlítva az egy alatti megfigyelésekkel." 

A módszertani probléma akkor is fennmarad, ha a Balassa-index logaritmikus transz-
formációit alkalmazzuk, mivel például a B-indexben egy változásnak 0,01-ről 0,02-re 
ugyanakkora hatása lesz, mint 50-ről 100-ra. Dalum és szerzőtársai [1998] ezért a meg-
nyilvánuló szimmetrikus komparatív előnyök (revealed symmetric comparative advantage, 
RSCA) index bevezetését javasolták a ferde eloszlás problémájának megoldására: 

RSCA = (B - 1 )/(B + 1). (2) 

Az RSCA értéke -1 és +1 között mozog, ráadásul elkerüli még a 0 érték problémáját, 
amely a logaritmikus átalakítás során felmerül. A fő előnye ennek a módszernek, hogy a 
változásoknak ugyanakkora súlyt ad mindkét irányban - növekedés, illetve csökkenés a 
komparatív előnyökben/hátrányokban. Fő hátránya ennek a megoldásnak, hogy a csök-
kentett aszimmetriából nem szükségszerűen következik a hibatag normalitása, és a mes-
terséges szimmetria elrejtheti a B-index mögötti dinamikát (De Benedictis-Tamberi [2001]). 

Proudman-Redding [2000] tanulmány rámutatott annak a fontosságára, hogy a B-in-
dex számtani átlaga a szektorok között nem szükségszerűen egyenlő eggyel. Úgy érvel-
tek, hogy az (1) egyenletben a számláló egy adott termék súlyozatlan arányát mutatja a 
teljes exportban, míg a nevezőben az összes termék súlyozott részesedését találhatjuk. 
Ezért, ha egy ország kereskedelme néhány termékre koncentrálódik, amelyeknek kis 
részesedése van a referenciapiacon (például a világpiacon vagy az EU-ban), akkor magas 
lesz az érték a számlálóban, és alacsony a nevezőben. így a B értékek átlaga egynél 
nagyobb lesz az adott országban. A B-index átlagértékei azonban változhatnak az idővel, 
ezért egy ország félrevezető változásokat mutathat a specializáció átlagos terjedelmében, 
amelyet a B mérőszám mutat. A szerzők ezért egy másik megoldást javasolnak a meg-
nyilvánuló komparatív előnyök mérésére. Ennek lényege, hogy egy adott ország export-
arányát egy meghatározott termék esetében elosztják az összes termék átlagos piaci ré-
szesedésével, amelyet formálisan a (3) módon fejezhetünk ki: 
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A normalizált B-index átlaga a (3) egyenletben konstans, és egyenlő eggyel. Az index 
magyarázata a következő: egy meghatározott időpontban normalizáljuk a B-indexet a 
keresztmetszeti átlaggal azért, hogy eltekinthessünk a specializáció átlagos terjedelmé-
ben bekövetkezett változásoktól. De Benedictis-Tamberi [2001] azonban rámutat, hogy 
a Proudman-Redding [2000] által javasolt normalizációs eljárás nem megfelelő. A szer-
zők úgy érvelnek, hogy a normalizált B-index elveszíti konzisztenciáját az eredeti B 
mérőszámhoz viszonyítva. Ennek oka, hogy a normalizált B-index ellentétes komparatív 
előny/hátrány állapotot mutat az eredeti B-indexen alapuló számításokhoz képest, azok-
ban az esetekben, ahol B értéke egy és az átlag közé esik. 

Hillman [1980] megvizsgálta, hogy milyen kapcsolat van a B-index és a komparatív 
előnyök között, amelyeket a kereskedelem előtti relatív árak mutatnak, eltekintve az 
exportintervenciók alkalmazásának lehetőségétől. A szerző megmutatta, hogy a B-index 
nem megfelelő a komparatív előnyök mérésére a termékek közötti összehasonlításban, 
mert ebben az esetben a B-index független a komparatív előnyöktől, amelyeket a ricardói 
értelemben vett kereskedelem előtti relatív árak mellett kapunk. Yeats [1985] empirikus 
eredményei szerint a B-index nem szolgál ordinális vagy kardinális mérceként, mivel 
nem képes az egyes iparágakat konzisztensen rangsorolni a komparatív előny alapján. 
Ennek ellenére a szerző rámutatott arra, hogy a megnyilvánuló komparatív előnyök fo-
galmán alapuló kvantitatív vizsgálatok eredményei teljesen konzisztensek a tényezőará-
nyok elméletének előrejelzéseivel. 

Hillman [1980] kidolgozott egy feltételt, amelynek érvényesülése esetén egy adott 
termék esetében elérhető a megfelelő kapcsolat a B-index és a kereskedelem előtti relatív 
árak között az egyes országok közötti összehasonlításban. Bebizonyította, hogy a kompa-
ratív előnyök megfelelnek a kereskedelem előtti relatív áraknak az i-edik termék és a j-
edik ország esetében, ha érvényesül a következő szükséges és elégséges feltétel: 

i 
w x, w 

/ 

(4) 

ahol X az /-edik termék exportja a y'-edik országban, X a y'-edik ország összes exportja, 
W. a világ exportja i-e dik termékből, és W a világ összes exportja. Homotetikus és azonos 
preferenciákat feltételezve, az országok között a (4) egyenlőtlenségben lévő feltétel szük-
séges és elégséges annak garantálására, hogy a B-indexben bekövetkezett változások 
teljesen konzisztensek az országok relatív tényezőellátottságában végbement változások-
kal. Ez a feltétel biztosítja, hogy egy termék exportszintjében bekövetkezett változásnak 
megfelelően változzon egy adott ország B-indexének értéke is. 

Az empirikus ellenőrzés érdekében Marchese-Nadal de Simoné [1989] a Hillman-
feltételt a következőképpen alakította át: 

/ / / = i - ü 
W: 

/ i 
X : 

X i 

w (5) 

Ha Hl > 1, akkor a B-index az országok közötti összehasonlításban megfelelő indiká-
tor a komparatív előnyök mérésére. A szerzők úgy érvelnek továbbá, hogy a Hillman-
indexet ki kell számítani azokban az empirikus vizsgálatokban, amelyek a kereskedelem-
liberalizálás hosszú távú hatásait a B-index segítségével próbálják meghatározni. Mind 
ez idáig azonban összesen csak két tanulmány alkalmazta a Hillman-indexet. Marchese-
Nadal de Simoné [1989] eredményei azt mutatják, hogy a Hillman-feltétel nem teljesült 
118 fejlődő ország 1985-ös exportjának 9,5 százalékában. A Hinloopen-van Marrewijk 
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[2001] által vizsgált adatbázisban a Hillman-feltétel nem volt érvényes az exportérték 7 
százalékában és a megfigyelések számának 0,5 százalékában. Ezek az eredmények arra 
utalnak, hogy a Hillman-feltétel kevésbé korlátozó jellegű, mint ahogy azt várni lehetne. 

Kutatásunkban Brasili és szerzőtársai [2000], Proudman-Redding [2000], valamint 
Hinloopen-van Marrewijk [2001] által alkalmazott módszertant követtük. Míg ezek a 
tanulmányok kizárólag az ipari ágazatokkal foglalkoztak, mi az élelmiszer-gazdaságra 
koncentrálunk, és megvizsgáljuk a B-indexek stabilitását Magyarország esetében. 

Néhány specifikáció célja, hogy a megnyilvánuló komparatív eló'nyöket globális szin-
ten mérje (például Vollrath [1991]), mások regionális vagy szubglobális szintre koncent-
rálnak, míg vannak, akik az elemzést a bilaterális - két ország vagy kereskedelmi partner 
közötti - kereskedelemre korlátozzák (például Dimelis-Gatsios [1995], Gual-Martin 
[1995]). Ebben a tanulmányban a magyar agrárkereskedelem szerkezetének dinamikájá-
val foglalkozunk, a B-indexeket a világpiacra vonatkozóan számoljuk ki. 

Marchese-Nadal de Simoné [1989] javaslatát követve, vizsgáltuk a Hillman-feltételt 
az adatbázisunkra. Eredményeink azt mutatták, hogy a B-indexek kiszámítása teljesen 
konzisztens a Hillman-feltétellel. 

A B-indexek időbeli stabilitására koncentrálunk. Kétféle stabilitást különböztethetünk 
meg: 1. a B-indexek eloszlásának stabilitását egyik periódusról a másikra; 2. a B-indexek 
értékének a stabilitását az adott termékcsoportokban egyik periódusról a következőre 
(Hinloopen-van Marrewijk [2001]). 

Az első típusú stabilitást kétféleképpen vizsgáljuk. Egyrészt, Brasili és szerzőtársai 
[2000], valamint Hinloopen-van Marrewijk [2001] módszerét követve, a B-index elosz-
lásának formáját sűrűségfüggvény segítségével elemezzük. Másodszor, Dalum és szerző-
társai [1998], Laursen [2000] javaslata alapján regressziós elemzéssel vizsgáljuk, hogy a 
B-index értéke mennyire és hogyan változott. Ehhez az RSCA-mutató (2) egyenletét 
alkalmazzuk, hogy elkerüljük a B-index eloszlásának ferdeségéből származó problémá-
kat. Ennek megfelelően a következő regressziót becsüljük: 

ahol tl és t2 felső indexek a kezdő és a végső évet jelölik. Az RSCA a t2 időpontban, az i-
edik szektorban, a 7-edik országban a függő változó; az RSCA a t{ megelőző évben a 
független változó; a és (3 a standard lineáris regresszió paraméterei, e a maradéktag. A 
regresszió mögött meghúzódó megfontolás az, hogy ha (3 = 1, akkor az RSCA-index 
eloszlásának változatlanságát mutatja a t{ és a t2 periódus között. Ha /3 > 1, akkor az 
adott ország még inkább azokra a termékekre szakosodik, amelyekre már korábban is, 
illetve egyre kevésbé szakosodik azokra a termékekre, amelyekre korábban sem szako-
sodott. Más szavakkal, az adott ország már meglévő szakosodása tovább erősödött. Ha 
0<(3< 1, ez azt jelenti, hogy azon termékcsoportok értéke, amelyek kezdetben alacsony 
vagy negatív RSCA-indexekkel voltak jellemezhetők, növekedett az idővel, míg a magas 
és pozitív RSCA-indexű termékcsoport értéke csökkent. Speciális esetben, ha ¡3 < 0, ez 
arra utal, hogy az index előjele megváltozott. Dalum és szerzőtársai [1998] rámutatnak 
arra, hogy fi > 1 nem szükséges feltétele az általános specializáció növekedésének. Ezért 
a szerzők, Cantwell [1989] munkáját követve, úgy érvelnek, hogy megmutatható: 

Empirikus modellek és az alkalmazott módszertan 

RSCA\j =ai + p^SCA'j +e, 
ij ' (6) 

of'2 /g?'> =p?/Rf. (7a) 
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Ezért 

<j!2 /<?!' =\Pí\/\RÍ\, ab) 

ahol R a korrelációs koefficiens a regressziós egyenletből, és a1 a függő változó varianciája. 
Ebből az következik, hogy egy adott eloszlás szerkezete változatlan, ha [5 — R. Ha 
fi > R, akkor a szakosodás foka növekszik, míg ha /3 < R, akkor a szakosodás foka 
csökken. 

A második típusú stabilitást átmeneti valószínűségi mátrixok segítségével vizsgáljuk, 
amely a B-index tartósságának és mobilitásának meghatározására alkalmas. Ezt a megkö-
zelítést Proudman-Redding [2000] javasolta először az empirikus munkákban, majd Brasili 
és szerzőtársai [2000] és Hinloopen-van Marrewijk [2001] alkalmazták. Hinloopen-van 
Marrewijk [2001] munkáját követve négy csoportba osztjuk a B-indexeket, amelyek 
könnyen értelmezhetők: 

a) osztály: 0 < B < 1; 
b) osztály: 1 < B < 2 
c) osztály: 2 < B < 4; 
d) osztály: 4 < B. 

Az a) osztály azokat a termékeket mutatja, ahol nincs komparatív előny. A másik 
három osztály - b), c) és d) - a komparatív előnyökkel rendelkező termékeket mutatja, 
megközelítően a következő csoportosításban: gyenge komparatív előny (¿>), közepes kom-
paratív előny (c) és erős komparatív előny (d). 

Másodszor, a szakosodásszerkezet mobilitásának fokát a mobilitási indexek segítségé-
vel vizsgálhatjuk. Ezek formálisan értékelik a mobilitás fokát a B-index teljes eloszlásán 
keresztül, és lehetővé teszik az országok közötti összehasonlítást. Az első index (My) az 
átmeneti valószínűségi mátrixok nyomát (tr) vizsgálja (Shorrocks [1978]): 

Mt = K - « p \ m 1 K-l 
ahol K a cellák száma és P az átmeneti valószínűségi mátrix. 

A második index (M2) átmeneti valószínűségi mátrixok determinánsára (det) koncent-
rál (Shorrocks [1978] és Geweke és szerzőtársai [1986]): 

M2= 1 - |det(P)|. (8 b) 

Mindkét index esetében a magasabb értékek a nagyobb mobilitásra utalnak, míg a 
nulla érték a tökéletes immobilitást mutatja. 

A kormányzati beavatkozások 

Mielőtt ismertetjük eredményeinket, szükséges a figyelmünket röviden a kormányzati 
beavatkozások okozta problémára irányítani. Ha ugyanis a megfigyelt kereskedelmi ada-
tok alapján igyekszünk meghatározni a komparatív előnyöket, figyelembe kell vennünk, 
hogy a valóságban a kereskedelmi folyamatokat a különböző kormányzati beavatkozások 
eltorzíthatják. A kormányzati beavatkozások a mezőgazdaságban mind az Európai Unió-
ban, mind pedig a csatlakozó országokban szerteágazók, noha módosultak az EU közös 
agrárpolitikájának átvételére való felkészülés során. Mindazonáltal a mezőgazdasági pro-
tekció szintje a közép-európai országokban általában alacsonyabb volt a vizsgált perió-
dusban, mint az EU-ban. A teljes protekció szintjének mérőszáma, az átlagos PSE (Pro-
ducer Support Estimate), amelyet az OECD számít ki, Szlovénia 39 százalékától Litvánia 
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-57 százalékáig (azaz a mezőgazdaságot adóztatták) ingadozott a csatlakozó országok 
esetében, szemben az EU 36 százalékos átlagával. Ezek az átlagszámok azonban elrejtik 
az egyes termékcsoportok között meglévő nagymértékű szóródást. 

A kérdés az, vajon a mezőgazdasági protekció milyen mértékben torzíthatja el az RCA-
indexeket. Ideális esetben úgy kellene ezt a problémát megoldani, hogy az összes kormány-
zati beavatkozás hatását kiszűrjük a modellből. Míg a hasonló típusú vizsgálatok gyakoriak 
(lásd például Tyers-Anderson [1992] és OECD [1995]), hasonlót nem lehet elvégezni olyan 
mélyebb aggregációs (termék vagy termékcsoport) szinten, mint amelyet az RCA-indexek 
számításakor általában alkalmaznak. A kereskedelmi adatok használata az RCA-indexek 
számításakor pontosan azért népszerű, mert nem lehet a komparatív előnyöket ex ante 
azonosítani, továbbá mert autark helyzetben nem figyelhetjük meg a relatív árakat. 

Egyszerű próbaként azonban megvizsgálhatjuk a B-indexek és a mezőgazdasági pro-
tekció közötti lehetséges kapcsolatot. Ennek érdekében regressziós elemzést végeztünk 
el a B-indexek és a PSE-mérőszámok között mind a csatlakozó országok, mind az EU 
esetében. Az intuitív várakozásunk a következő volt. A hazai PSE-mutatónak pozitív 
hatása van a B-indexre, mivel inflálja az x értékét az (1) képletben, míg az EU PSE-
mutatójának negatív hatása van, mivel az xjs értékét inflálja. Sajnos a PSE-mutatókat csak 
olyan tágabban definiált termékcsoportok esetén számítják ki, mint a búza, cukor, tej stb. 
Továbbá az olyan állati termékekre, mint a marhahús, bárány hús, sertéshús, baromfihús, 
nem állnak rendelkezésre megfeleltethető kereskedelmi adatok. Mindazonáltal a B-inde-
xeket olyan szintre aggregáltuk, ahol megfeleltethettük a PSE-mutatók által definiált ter-
mékcsoportokkal: nevezetesen a búza, rozs, kukorica, olajos növények, cukor, tej és 
tojás esetében. A teljes minta így 348 megfigyelést tartalmazott. A nyolc csatlakozó 
országot együttvéve mindkét magyarázó változónak várakozásainkkal ellentétes előjele 
van, továbbá a csatlakozó országok saját PSE-mutatója szignifikáns (1. táblázat). 

1 táblázat 
Regresssziós elemzés B- és a PSE-mutató között 

Ország Hazai PSE E U - P S E Kiigazított R2 n 

Összes -0 ,00976*** 0,001971 0 ,12 348 
Csehország -0 ,00505 -0 ,00548 0,01 46 
Észtország -0 ,01516** -0 ,006 0 ,09 36 
Magyarország -0 ,02238*** -0 ,01532** 0 ,30 63 
Lettország - 0 , 0 0 1 1 4 0,003988 0 ,03 27 
Litvánia -0 ,00561 0,030212* 0 ,10 32 
Lengyelország 0 ,008208** 0,015848*** 0 ,24 54 
Szlovákia -0 ,00059 0,000396 - 0 , 0 4 51 
Szlovénia 0 ,000442 0,001372 - 0 , 0 0 39 

* 10 százalékos szinten, ** 5 százalékos szinten ***1 százalékos szinten szignifikáns. 

Ha az egyes országokat külön-külön vizsgáljuk, akkor csak Lengyelország (hazai PSE) 
és Magyarország (EU-PSE) esetében kapunk szignifikáns és várakozásainknak megfele-
lő előjelű együtthatókat. A hazai PSE-koefficienseknek a kilenc esetből hétben negatív 
előjele van, amelyek alátámasztják Vollrath [1989] álláspontját, aki szerint a kormányza-
ti intervenciók és a versenyképesség fordított kapcsolatban áll egymással. Ez azt sugall-
ja, hogy azok a termékcsoportok, amelyeknek komparatív előnye van, még versenyké-
pesebbé válnának, ha a piacok nyitottabbak volnának. Továbbá az agrárpolitika politikai 
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gazdaságtanának egyik stilizált ténye, hogy a protekció szintje és a komparatív előnyök 
fordított kapcsolatban állnak egymással (például van Bastalaer [1998] és Olper [2001]). 

A kormányzati intervencióknak a kereskedelemre gyakorolt pontos hatásai nem vilá-
gosak, ezért ez további kutatások tárgya marad. Jelen összefüggésben, érdeklődésünk 
középpontjában az indexek időbeli stabilitása áll. Ezért érvelhetünk úgy, hogy a vizsgált 
időszakban a protekció szintje az EU-ban és a legtöbb közép-európai országban valószí-
nűleg inkább az indexek általános szintjére, mintsem azok stabilitására gyakorolt hatást. 
Ezekkel a fenntartásokkal ismertetjük empirikus eredményeinket a következő részben. 

Empirikus eredmények 

Néhány modellspecifikáció célja, hogy a megnyilvánuló komparatív előnyöket globális 
szinten mérje (például Vollrath [1991]), mások regionális vagy szubglobális szintre kon-
centrálnak, míg vannak, akik az elemzést a bilaterális - két ország vagy kereskedelmi 
partner közötti - kereskedelemre korlátozzák (például Dimelis-Gatsios [1995], Gual-Mar-
tin [1995]). Ebben a tanulmányban a közép-európai országok agrárkereskedelem-szerkeze-
tének dinamikájával foglalkozunk 1992-2000 között, a B-indexeket az EU-ra vonatkozóan 
számoljuk ki. Marchese-Nadal de Simoné [1989] javaslatát követve, vizsgáltuk a Hillman-
feltételt az adatbázisunkra. Eredményeink azt mutatták, hogy a B-indexek kiszámítása tel-
jesen konzisztens a Hillman-feltétellel. A vizsgálat során használt adatok az OECD-adatbá-
zisból származnak, SITC (Standard International Trade Classification) rendszerben. Az 
SITC rendszer három számjegyű bontásában 64 termékcsoportból áll a teljes minta. 

Az eloszlás dinamikája 

A normalizált B-indexet, amelyet Proudman-Redding [2000] javasolt [lásd a (3) egyen-
let], nem alkalmaztuk az empirikus elemzésben a De Benedictis-Tamberi [2001] által 
említett konzisztencia probléma miatt. Azon termékcsoportok aránya, ahol a B-index 1 
és az átlag közötti értéket vett fel, 10 százalék fölött volt - ez az összes esetnek közel 
egynegyede. Az elemzés során ezért a B-indexet és annak szimmetrikus transzformáció-
ját az RSCA-mutatót alkalmaztuk. 

A 2. táblázat a két specializációs index, B és RSCA, szórását mutatja a periódus elején 
és végén. A nemzetközi kereskedelem specializációjának általános csökkenése nyilván-
való Csehország, Magyarország és Szlovákia esetében, ahol mindkét index szórása csök-
kent. A kép kevésbé világos Észtországban, Lettországban és Szlovéniában, a B-index 
szórása ugyanis emelkedett, a specializáció növekedését sugallva, míg az RSCA-mutató 
ennek ellenkezőjét mutatja. Csak egy ország, nevezetesen Litvánia mutatja a specializáció 
növekedését mind a B-index, mind pedig az RSCA-mutató alapján. 

Teljesebb képet kaphatunk, ha az RSCA-indexek szektorális eloszlását vizsgáljuk meg. 
Az 1. ábra az RSCA-mutatók Kernel-féle sűrűségfüggvényeit mutatja minden egyes or-
szágra a kezdő és az utolsó évben. A Kernel-féle sűrűségfüggvények eloszlása aszimmet-
rikus és jobbra elnyúló. Ellentétben Hinloopen-van Marrewijk [2001] várakozásaival, az 
eloszlások egyik esetben sem monoton csökkenők. Litvánia kivételével a Kernel-féle 
sűrűségfüggvények eloszlása arra utal, hogy a nulla alatti szektorok száma megnövekedett 
a periódus végére, azaz a közép-európai országok elveszítették komparatív előnyeiket 
számos agrártermék esetében. A Kernel-féle sűrűségfüggvények jobbra tolódásának a 
hiánya azt mutatja, hogy a vizsgált periódusban nem növekedett a szakosodás. 
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1. ábra 
A Kernel-féle sűrűségfüggvények 
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2. táblázat 
A B-index és az RSCA-index szórása 

Év 
Szórás 

Ország Év 
B-index RSCA-index 

Csehország* 1993 1,65 0 ,53 
2000 0,89 0 ,48 

Észtország 1992 5,93 0 ,60 
2000 7,28 0,56 

Magyarország 1992 4,84 0,63 
2000 1,45 0,52 

Lettország 1992 4,30 0 ,58 
2000 14,24 0 ,54 

Litvánia 1992 2,38 0 ,59 
2000 2,87 0,65 

Lengyelország 1992 2,31 0,61 
2000 1,59 0 ,54 

Szlovákia* 1993 2 ,93 0 ,50 
2000 1,09 0 ,44 

Szlovénia 1992 0,69 0,42 
2000 0,80 0 ,39 

* Az adatok hiánya miatt Csehország és Szlovákia esetében a kezdőév 1993. 

3. táblázat 
Az RSCA indexek stabilitása 1992--1993 és 2000 között 

Ország a P R [3/R J-B+ 

Csehország - 0 , 2 5 2 0 ,679 0 ,741 0 ,916 6 5 , 8 1 9 
Észtország - 0 , 2 8 5 0,687 0 ,740 0 ,928 7 5 , 5 2 0 
Magyarország - 0 , 3 3 8 0,755 0 ,907 0 ,832 2 , 1 5 6 
Lettország - 0 , 1 6 7 0 ,723 0 ,774 0 ,935 1 ,416 
Litvánia - 0 , 1 5 3 0 ,644 0 ,585 1,102 18 ,350 
Lengyelország - 0 , 1 6 5 0 ,692 0,775 0 ,893 2 , 8 6 9 
Szlovákia - 0 , 3 1 1 0 ,652 0 ,741 0 ,879 6 , 6 7 9 
Szlovénia - 0 , 2 3 9 0 ,735 0 ,803 0 ,915 4 , 0 4 0 

Megjegyzés: + Jarque-Bera test: xl5% ~ 5,99. 

Annak érdekében, hogy értékelni tudjuk a jelzett változások statisztikai szignifikanciáját, 
kétoldalú Wilcoxon-féle rangösszegpróbát hajtottunk végre. A nullhipotézis az volt, hogy 
nincs eltérés a bázisév (1992) és az utolsó év RSCA-indexeinek eloszlása között. Ered-
ményeink azt mutatták, hogy Csehország, Észtország, Lengyelország, Magyarország és 
Szlovákia esetében 10 százalékos konfidenciaszinten elvethetjük azt a hipotézist, hogy az 
RSCA-indexek eloszlása változatlan maradt. 

A (6) egyenleten alapuló regressziós eredményeket a 3. táblázat mutatja. Vizsgálatunk 
arra utal, hogy a kereskedelem szerkezete nem változott jelentősen a kezdő és az utolsó év 
között. A p/R arányok azt mutatják, hogy a megnyilvánuló komparatív előnyök szerkezete 
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konvergált, kivéve Litvániát. Továbbá eredményeink arra is utalnak, hogy az RSCA-inde-
xek eloszlásának szóródása relatíve stabil maradt. A normalizációs javaslat szándékaival 
ellentétben (Dalum és szerzőtársai [1998] és Laursen [1998]) azonban a Jarque-Bera-tesz-
tek a nyolc regresszióból négy esetben a hibatag nem normalitását mutatják. 

Az eloszláson belüli dinamika 

További információkat szerezhetünk a kereskedelmi indexek dinamikájáról a Markov-
féle átmenetmátrixok elemzésének segítségével. Az általunk becsült átmenet-valószínű-
ségi mátrix kilencéves perióduson alapul, és a valószínűségeket hasonlítja össze közvet-
lenül - azaz egyik állapotból a másikba való kerülés relatív gyakoriságát - a kezdő év 
(1992/1993) és a záró év (2000) között. Az átmenetmátrixok a 4. táblázatban azt sugall-
ják, hogy az 1-nél kisebb B-indexű megfigyelések (megnyilvánuló komparatív hátrány) 
meglehetősen stabilnak bizonyultak mindegyik országban [a) osztály] 1992/1993 és 2000 
között. Ebben az osztályközben az átlóban lévő elemek értéke 0,82 vagy magasabb mind-
egyik országra, ami arra utal, ha egy terméknek megnyilvánuló komparatív hátránya van 
a periódus elején, akkor nagy valószínűséggel ebben a státusban marad az időszak végén 
is. A b), c) és d) osztályban lévő indexek azonban lényegesen nagyobb változékonyságot 
mutatnak. A komparatív előny elvesztésének valószínűsége a gyenge megnyilvánuló kom-
paratív előnnyel rendelkező megfigyelések [b) osztály] esetében magas, kivéve Litvániát 
és Szlovéniát. Nulla a valószínűsége a c) osztályból (közepes komparatív előny) a d) 
osztályba (erős komparatív előny) való kerülésnek Csehország, Lengyelország, Litvánia 
és Szlovákia esetében. Összefoglalva, az eredmények arra utalnak, hogy míg a Balassa-
indexeknek jelentős esélye van az alacsonyabb értékű csoportokba való kerülésre, addig 
csak kicsiny esélyük van helyzetük javítására. A határeloszlás megerősíti az aszimmetriát 
mindegyik országra, illetve a jobbra elnyúló eloszlás tendenciáját, kivéve Litvániát, ahol 
egy polarizáltabb eloszlás kialakulását jelzi előre. 

4. táblázat 
A B-indexek valószínűségi átmenetmátrixai 

B a b c d 

Csehország 
a 0,92 0,04 0,04 0,00 
b 0,57 0,29 0,14 0,00 
c 0,50 0,00 0,50 0,00 
d 0,00 0,25 0,75 0,00 

Kezdő eloszlás 0,80 0,11 0,03 0,06 
Végső eloszlás 0,81 0,08 0,11 0,00 
Határeloszlás 0,87 0,05 0,08 0,00 

Észtország 

a 0,94 0,02 0,02 0,02 
b 1,00 0,00 0,00 0,00 
c 0,25 0,25 0,00 0,50 
d 0,33 0,33 0,17 0,17 

Kezdő eloszlás 0,83 0,02 0,06 0,09 
Végső eloszlás 0,84 0,06 0,03 0,06 
Határeloszlás 0,91 0,03 0,02 0,03 



Az agrárkereskedelem dinamikája - A csatlakozó országok esete 35 

4. táblázat (folytatás) 

B a b c d 

Magyarország 

a 0,98 0,02 0,00 0,00 
b 0,78 0,22 0,00 0,00 
c 0,50 0,00 0,00 0,50 
d 0,08 0,50 0,33 0,08 

Kezdő eloszlás 0,64 0,14 0,03 0,19 
Végső eloszlás 0,77 0,14 0,06 0,03 
Határeloszlás 0,97 0,02 0,01 0,00 

Lettország 

a 0,96 0,04 0,00 0,00 
b 1,00 0,00 0,00 0,00 
c 0,00 0,00 0,00 1,00 
d 0,00 0,20 0,40 0,40 

Kezdő eloszlás 0,83 0,06 0,03 0,08 
Végső eloszlás 0,86 0,05 0,03 0,06 
Határeloszlás 0,96 0,04 0,00 0,00 

Litvánia 

a 0,82 0,10 0,02 0,06 
b 0,17 0,50 0,00 0,33 
c 0,25 0,25 0,50 0,00 
d 0,25 0,25 0,00 0,50 

Kezdő eloszlás 0,78 0,09 0,06 0,06 
Végső eloszlás 0,69 0,16 0,05 0,11 
Határeloszlás 0,54 0,23 0,02 0,22 

Lengyelország 

a 0,89 0,11 0,00 0,00 
b 0,60 0,20 0,20 0,00 
c 0,18 0,64 0,18 0,00 
d 0,00 0,00 0,50 0,50 

Kezdő eloszlás 0,69 0,08 0,17 0,06 
Végső eloszlás 0,69 0,20 0,08 0,03 
Határeloszlás 0,82 0,14 0,04 0,00 

Szlovákia 

a 0,98 0,02 0,00 0,00 
b 1,00 0,00 0,00 0,00 
c 0,33 0,00 0,67 0,00 
d 0,33 0,00 0,00 0,67 

Kezdő eloszlás 0,88 0,03 0,05 0,05 
Végső eloszlás 0,92 0,02 0,03 0,03 
Határeloszlás 0,98 0,02 0,00 0,00 
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4. táblázat (folytatás) 

B a b c d 

Szlovénia 

a 1 , 0 0 0 , 0 0 0 , 0 0 0 , 0 0 

b 0 , 0 0 0 , 0 0 1 , 0 0 0 , 0 0 

c 0 , 0 0 0 , 3 3 0 , 0 0 0 , 6 7 

d 0 , 0 0 0 , 0 0 0 , 0 0 0 , 0 0 

Kezdő eloszlás 0 , 9 4 0 , 0 2 0 , 0 5 0 , 0 0 

Végső eloszlás 0 , 9 4 0 , 0 2 0 , 0 2 0 , 0 3 

Az 5. táblázat mutatja a mobilitási indexeket, M, és A/,, mindegyik országra. Mindkét 
index szerint a mobilitás Szlovéniában a legnagyobb, míg a legalacsonyabb Litvániában 
figyelhető meg. Meg kell jegyezni azonban, hogy a két index nem eredményez konzisz-
tens rangsort az országok között. 

5. táblázat 
Mobilitási indexek 

Ország ML M2 

Csehország 0 , 7 6 3 1 , 0 0 0 

Észtország 0 , 9 6 3 0 , 9 9 8 

Magyarország 0 , 9 0 7 0 , 9 6 7 

Lettország 0 , 8 8 0 0 , 9 8 5 

Litvánia 0 , 5 6 0 0 , 9 3 5 

Lengyelország 0 , 7 4 3 0 , 9 5 6 

Szlovákia 0 , 5 6 0 0 , 9 9 2 

Szlovénia 1 , 0 0 0 1 , 0 0 0 

Összefoglalás és következtetések 

Ebben a tanulmányban a közép-európai országok agrárkereskedelmi szerkezetének dina-
mikáját vizsgáltuk meg 1992 és 2000 között. A kereskedelem szakosodásának mérésére 
a klasszikus Balassa-indexet, illetve annak szimmetrikus transzformációját használtuk. A 
közép-európai országok mezőgazdaságában lezajlott jelentős változások ellenére a B-
indexek eloszlása meglehetősen stabilnak bizonyult. A közép-európai országok agrár-
kereskedelme azonban egy csökkenő specializáció trendjét mutatja. Más szavakkal, ezek 
az országok elveszítették komparatív előnyeiket számos termékcsoportban. A B-indexek 
közelebbi vizsgálata azt mutatja, hogy azok a vizsgált időszakban konvergáltak egymás-
hoz. A B-indexek stabilitása az egyes termékcsoportok szintjén már kevésbé mutatott 
állandóságot. Az átmenetmátrixok elemzése azt sugallja, hogy meglehetősen nagy annak 
a valószínűsége, hogy egy termékcsoport specializációja csökkenjen, míg annak növeke-
désére alig van esély. 

Hogyan kapcsolódnak ezek a stilizált tények a bemutatott elméletek előrejelzéseihez? 
A teljes válasz nyilvánvalóan a gazdasági szerkezet további elemzését kívánja, amely túl 
van ennek a tanulmánynak a keretein. Mindazonáltal, a dolgozatban bemutatott eredmé-
nyek alkalmasak néhány óvatos következtetés levonására. Egyrészt, a közép-európai or-
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szágok esetében tendencia mutatkozik a B-indexek szimmetrikusabb és kevésbé polarizált 
eloszlása felé, amely egybevág más tanulmányok eredményeivel a fejlett országokra vonat-
kozóan (Balassa [1977], Amendola és szerzőtársai [1992], Laursen [2000], Proudman-
Redding [2000] és Brasili és szerzőtársai [2000]). Másrészt, elméleti szempontból a megfi-
gyelt tendencia a szimmetrikusabb és kevésbé polarizált eloszlású B-indexek irányába telje-
sen összhangban van a standard Heckscher-Ohlin-modell előrejelzéseivel. Továbbá, ered-
ményeink nem támogatják az önmegerősítő mechanizmus létének ideáját, amelyet olyan 
erősen hangoztat az endogén növekedés- és kereskedelemelmélet egyik része. 
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HERMANN ZOLTÁN 

A helyi munkaerőpiac hatása 
a középfokú továbbtanulási döntésekre 

A tanulmány arra a kérdésre keresi a választ, hogy az általános iskola befejezését 
követő továbbtanulási döntések meghozatalakor a családok mennyiben veszik fi-
gyelembe az iskolázottság várható munkaerő-piaci megtérülését. Az elemzés a kis-
térségi szintű munkanélküliségi ráta és a továbbtanulás közötti összefüggés kereszt-
metszeti becslésére épül. Az eredmények azt mutatják, hogy a munkanélküliség na-
gyobb mértéke ambiciózusabb továbbtanulási döntésekre ösztönzi a családokat. A 
hatás erősebb az alacsonyabb iskolai végzettségű szülők gyermekei esetében, ami 
arra utal, hogy az összefüggés hátterében elsősorban az oktatás eltérő alternatív 
költsége áll. A hatás nagysága azonban csekély a szülők iskolázottságához - a to-
vábbtanulás elsődleges meghatározójához - mérten. Az eredmények azt is megmu-
tatják, hogy a továbbtanulási arányok településtípusok közötti eltérései jelentős rész-
ben a szülők iskolázottság szerinti összetételének tulajdoníthatók.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: 121, J24, R23. 

A helyi munkaerőpiacok jellemzői és az iskolázási döntések közötti összefüggés két szem-
pontból is érdekes kérdés. Egyfelől, a továbbtanulás területi különbségei befolyásolhat-
ják a munkanélküliség és a gazdasági fejlettség regionális egyenlőtlenségeit. Ha például 
a fejlettebb régiókban a diákok jellemzően magasabb végzettséget szereznek, akkor ez 
hosszabb távon tovább erősítheti a gazdasági fejlettség és a munkanélküliség terén ta-
pasztalható különbségeket, vagy legalábbis hozzájárulhat ezek fennmaradásához, hiszen 
minden korábbi empirikus elemzés szerint (például Fazekas [1997]) ezek egyik legfonto-
sabb meghatározója a munkaerő iskolázottsága. Kérdés tehát, hogy a helyi munkaerő-
piaci jellemzőknek a továbbtanulásra gyakorolt hatása a regionális különbségek erősödé-
se vagy csökkenése irányába mutat-e, illetve milyen mértékű ez a hatás. 

Másfelől, a továbbtanulási döntések területi különbségei elméleti szempontból is érde-
kesek. A munkanélküliség regionális eltérései és a továbbtanulás közötti összefüggés 
rávilágíthat arra, hogy az általános iskola utáni továbbtanulási döntések meghozatalakor 
a családok mennyiben veszik figyelembe az iskolázottság várható munkaerő-piaci hoza-
mát, illetve az oktatás elmaradt keresetként jelentkező alternatív költségét. Az emberitőke-
elmélet egyik legfontosabb következtetése az, hogy az egyéni iskoláztatási döntéseket 
befolyásolja az oktatás megtérülése, azaz minél nagyobb kereseti hozamra tehet szert 
valaki a képzés költségeihez mérten egy adott iskolai végzettség megszerzése révén, 
annál valószínűbb, hogy a tanulás mellett dönt. Az oktatás megtérülésének területi kü-
lönbségei lehetőséget adnak ennek a hipotézisnek az ellenőrzésére. 

* A tanulmány korábbi változatához fűzött megjegyzéseiért köszönettel tartozom Varga Júliának. 

Hermann Zoltán az MTA Közgazdaságtudományi Intézete, valamint az Országos Közoktatási Intézet 
tudományos munkatársa. 
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A várható kereseti hozamoknak az oktatás iránti keresletre gyakorolt hatását elemző 
kutatások kétféle megközelítésre épülnek. Az egyik megközelítés abból indul ki, hogy ha 
a munkaerő-piaci hozamok befolyásolják a továbbtanulási döntéseket, és az egyének 
hozamvárakozásai eltérnek egymástól, akkor ezek a különbségek hatást gyakorolnak a 
továbbtanulásra (lásd például Kodde [1988], Varga [2001]). Ekkor az átlagosan elérhető 
hozamra vonatkozó információknak és az egyéni esélyek ettől gyakran eltérő megítélésé-
nek szóródása ad lehetőséget a hipotézis ellenőrzésére. A középfokú továbbtanulás eseté-
ben a diákok alacsony életkora és a lehetséges továbbtanulási utak nagy száma miatt ez a 
megközelítés gyakorlatilag nem alkalmazható. 

A másik megközelítés a munkaerőpiacon ténylegesen elérhető hozamok regionális és/ 
vagy időbeli különbségeire épít. Ha például egy ország minden régiójára meg tudjuk 
becsülni az oktatás várható kereseti hozamát, akkor közvetlenül vizsgálhatjuk azt, hogy a 
magasabb hozam nagyobb továbbtanulási hajlandósággal jár-e együtt. A magyarázó vál-
tozó ebben az esetben az iskolázottságnak az egyes régiókra/időszakokra jellemző átla-
gos kereseti hozama (például Fernández-Shioji [2001]) vagy a regionális és egyéni jel-
lemzők alapján előre jelezhető kereseti hozam, illetve megtérülési ráta (például Lauer 
[2000], Giannelli-Monfardini [2000], Averett-McLennan-Young [2000]). Ezzel rokon 
az a megközelítés is, amely - az iskolázottság hozamkülönbségei helyett - a regionális 
munkanélküliség szintje és az iskoláztatás közötti összefüggést vizsgálja (Betts-McFarland 
[1995], Rivkin [1995], Micklewright-Pearson-Smith [1990], Rice [1998], Petrongolo-
San-Segundo [2002]). Ekkor a regionális munkanélküliségi ráta és az oktatás iránti ke-
reslet közötti összefüggés a munkanélküliség mértéke és az iskolázottság hozama közötti 
feltételezett kapcsolat alapján értelmezhető. Ha azt feltételezzük, hogy az oktatás megté-
rülése nagyobb a magas munkanélküliségű körzetekben, akkor arra számíthatunk, hogy 
ezekben a diákok továbbtanulási hajlandósága is nagy. Elemzésünkben ez utóbbi megkö-
zelítést alkalmazzuk, a munkanélküliség regionális különbségeinek a továbbtanulásra 
gyakorolt hatását vizsgáljuk. 

A kereseti várakozások és a hozamok becsült regionális különbségeinek a hatását vizs-
gáló elemzések rendszerint azt találták, hogy a várható kereseti hozamok pozitívan hat-
nak a továbbtanulásra, azaz az eredmények megerősítették az emberitőke-modell előre-
jelzését (Kodde [1988], Varga [2001], Lauer [2000], Giannelli-Monfardini [2000], 
Fernández-Shioji [2001]). 

A munkanélküliségi ráta és az oktatás iránti kereslet közötti összefüggést elemző tanul-
mányok következtetései nem ennyire egyöntetűek. Bár az elemzések többsége pozitív 
összefüggésről számol be, Micklewright-Pearson-Smith [1990] nem talált egyértelmű 
összefüggést a munkanélküliség és a tanulás között, Petrongolo-San-Segundo [2002] 
szerint pedig csak a fiatalok körében mért munkanélküliség növeli a továbbtanulási haj-
landóságot, míg a teljes népességre mért munkanélküliség magasabb szintje csökkenti 
azt. Az empirikus eredmények eltérései többféleképpen értelmezhetők. Egyrészt nem 
szükségszerű, hogy az iskoláztatás hozama és a munkanélküliség szintje között a külön-
böző országokban ugyanolyan összefüggés érvényesüljön, másrészt a helyi munkaerőpi-
ac állapota, a munkanélküliség mértéke többféle mechanizmuson keresztül is befolyásol-
hatja a családok továbbtanulási döntéseit. 

Az iskolai végzettség várható kereseti hozamának hatását elemző korábbi tanulmányok 
a tankötelezettség időszakán túli, elsősorban a felsőoktatásban való részvételre vonatko-
zó döntéseket vizsgálták. Néhány tanulmány a tankötelezettségi korhatárt elérő diákok 
továbbtanulási vagy munkaerőpiacra lépési döntéseire keres magyarázatot (Micklewright-
Pearson-Smith [1990], Rice [1998], Petrongolo-San-Segundo [2002]). Különösen érde-
kes tehát az elemzést egy korábbi, a tankötelezettség időszakában születő továbbtanulási 
döntésre kiterjeszteni, amikor a diákokat még mindenképpen néhány iskolában töltött év 



A helyi munkaerőpiac hatása a középfokú továbbtanulási döntésekre 41 

választja el a munkaerőpiactól. A magyar iskolarendszer olyan kitüntetett elágazási pont-
ja az általános iskola utáni továbbtanulás, amely a diákok egész későbbi iskolai pályáját 
meghatározza. Kutatásunkban abból indultunk ki, hogy a gimnázium, szakközépiskola és 
szakiskola közötti választás eltérő stratégiákat takar a diákok teljes iskolai pályafutására 
és a célként kitűzött végzettségre vonatkozóan. A gimnázium választása a diploma felé 
vezető út egyik állomásának tekinthető, míg a szakiskolai továbbtanulás leggyakrabban azt 
jelenti, hogy valamilyen szakképzettség leggyorsabb és legegyszerűbb megszerzése a cél. 
A szakközépiskola nyitva hagyja az utat a felsőoktatás felé, bár minden bizonnyal kisebb 
esélyt kínál a legnépszerűbb egyetemeken történő továbbtanulásra, mint a gimnázium. így, 
mivel a középfokú oktatási programok közötti választás meghatározó jelentőségű a diákok 
teljes iskolai karrierjére nézve, feltételezhetjük, hogy a munkaerőpiac jellemzői befolyásol-
hatják az általános iskola után meghozott továbbtanulási döntést is. 

Munkaerőpiac és emberitőke-beruházás 

A továbbtanulási döntések elemzésekor az emberitőke-elméletből indulunk ki. Azt felté-
telezzük, hogy a családok az oktatás várható munkaerő-piaci hozamát vetik össze a köz-
vetlen és közvetett (elmaradt keresetként jelentkező) költségeivel. Minél nagyobb mun-
kaerő-piaci hozamra tehet szert valaki egy adott iskolai végzettség megszerzése révén, 
annál valószínűbb, hogy - a többi tényezőt adottnak tekintve - a tanulás mellett dönt. Az 
elemzés során Cameron-Heckman [1998] a családok iskoláztatási döntéseit leíró modell-
jéből indulunk ki. Azt feltételezzük, hogy a családok az iskolai végzettség várható kere-
seti hozamának és az oktatás költségeinek különbözetét maximalizálják: 

max. /?(£.|x) - C(E.\x), (1) 

ahol R az iskolai végzettség teljes életpályán jelentkező várható kereseti hozamának je-
lenértékét, C az oktatás közvetlen és közvetett költségeit, E az /-edik iskolai végzettsé-
get, .x pedig az egyéni jellemzőket jelöli. Feltételezzük, hogy mind a várható kereset, 
mind pedig az oktatás költsége a tanulással töltött évek számával nő. Azt is feltételezzük, 
hogy az egyéni jellemzők multiplikatív módon befolyásolják a kereseti hozam és a költ-
ségek várható értékét: 

R(E.\x) = R(E)(pr(x)er (2) 
C(E.\x) = C(E)(pc(x)ec, 

ahol (p a megfigyelt egyéni jellemzőknek az oktatás hozamára, illetve költségeire gyako-
rolt hatását, míg e a nem megfigyelt egyéni heterogenitás hatását jelöli. Az optimális 
továbbtanulási döntést a modellben három egyenlőtlenséggel jellemezhetjük: 

R(s)(pr(x)er - C(s)(pc(x)£; > 0 
R(s)<pr(x)er - C(s)(pc(x)£c > R(s - 1 )<pr(x)er - C(s - l)<pc(x)e (3) 
R(s)(pr(x)er - C(s)(pc(x)ec > R(s + 1 )q>r{x)er - C(s + 1 )<pc(x)ee. 

ahol s az optimális végzettségi szintet jelöli. Ekkor a várható hozam meghaladja a költsé-
geket, illetve a hozam és a költségek különbözete nagyobb, mint az optimálisnál maga-
sabb vagy alacsonyabb végzettséghez tartózó különbözet. A döntési modellnek megfelel-
tethető egy rangsorolt diszkrét választásokat magyarázó statisztikai modell (e/e, feltéte-
lezett eloszlásától függően rangsor probit vagy rangsor logit modell) (Cameron-Heckman 
[1998], Lauer [2002]). 

Milyen egyéni jellemzők befolyásolhatják a továbbtanulási döntéseket? Az egyéni ké-
pességek nyilvánvalóan hatással vannak arra, hogy valaki milyen eséllyel számíthat egy 
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célként kitűzött iskolai végzettség sikeres megszerzésére, ezáltal a képességek befolyá-
solják az egyes továbbtanulási lehetőségekkel elérhető keresetek várható értékét. Ha nincs 
lehetőség arra, hogy az oktatás költségeit a családok teljes egészében hitelfelvétellel fi-
nanszírozzák, akkor arra számíthatunk, hogy egy bizonyos szintnél alacsonyabb jövede-
lem korlátozza a továbbtanulási döntéseket (Becker-Tomes [1986]). Ugyanakkor az em-
pirikus elemzések azt mutatják, hogy a szülők iskolázottságának igen jelentős szerepe 
van a továbbtanulási döntésekben. Ez az összefüggés többféle hatást takarhat. Ha nem 
rendelkezünk jövedelmi adatokkal, akkor az iskolázottság részben a jövedelmi korlát 
hatását jelenítheti meg. Ezen túl elképzelhető, hogy a magasabb végzettséggel járó ala-
csonyabb munkanélküliség és az életpályán előre haladva gyorsabban emelkedő kereset 
miatt az iskolázottabb szülők gyermekük tanulmányi idejére vonatkozóan magasabb jö-
vedelemre számíthatnak vagy - különféle okokból - kevésbé kockázatkerülő módon dön-
tenek, esetleg pontosabban meg tudják ítélni gyermekük adottságait és - bővebb szemé-
lyes tapasztalataik révén - az iskolarendszer követelményeit. Azt sem zárhatjuk ki, hogy 
a különböző iskolai végzettségű szülők preferenciái különböznek, például eltérő fogyasz-
tási értéket tulajdonítanak az oktatásnak. 

Az egyéni jellemzők hatása mellett a munkanélküliség mértéke többféle módon is be-
folyásolhatja az oktatás megtérülését. Először, a munkanélküliség mértékével csökken az 
oktatás alternatív költsége; a képzés ideje alatt elmaradt kereset várható értéke. Minél 
nagyobb a munkanélküliség, annál kisebb az álláshoz jutás esélye azok számára, akik a 
tanulás helyett a munkát választják.1 Ráadásul az a tény, hogy a magasabb munkanélkü-
liség jellemzően alacsonyabb bérekkel jár együtt (Kertesi-Köllő [1998]), tovább csök-
kenti a tanulás ideje alatt elmaradt kereset várható értékét. így tehát minél magasabb a 
munkanélküliségi ráta, annál kisebb az oktatás alternatív költsége, ez pedig növeli a 
diákok továbbtanulási hajlandóságát. 

Másodszor, a munkanélküliség mértéke hatással lehet az oktatás várható kereseti hoza-
mára. Feltételezve azt, hogy az álláshoz jutás esélye csak az iskolázottság szerinti cso-
portokra jellemző munkanélküliségi rátától függ, az oktatás kereseti hozamának várható 
értékét egy adott évben a következőképpen fejezhetjük ki: 

ahol w az i-edik iskolázottságú munkavállalók bérét, u pedig a munkanélküliségi rátát 
jelöli. A munkanélküliség közvetlenül (az álláshoz jutási esélyeken keresztül) kétféle 
módon befolyásolhatja az iskolázottság várható hozamát. A munkanélküliség függvényé-
ben eltérő lehet egyrészt a különböző végzettségűek relatív álláshoz jutási esélye, más-
részt annak a valószínűsége, hogy az iskolázottabb munkavállalók el tudnak helyezkedni, 
és ezáltal ténylegesen hozzájutnak a magasabb végzettséggel járó kereseti többlethez. 
Ugyanakkor egy közvetett hatást is feltételezhetünk; ha a munkanélküliek magasabb ará-
nya a béreket alacsonyabb szintre szorítja (ezt fejezi ki az úgynevezett regionális bérgör-
be), akkor ez a várható hozam mindkét összetevőjét befolyásolhatja. Összességében a 
munkanélküliség hatása a várható kereseti hozamra négy tényezőtől függ: 

dR' d(u._, - u ) / sdw: , 3(1 - « , ) . . , d(W; - w, , ) , L = llw + (u - u ) Í=L + ' (w,. - W, , ) + (1 - II:)———— — . (5) -v /-I \ /—I l / -V -v \ l í - 1 / \ l / \ / 
du du du du du 

1 Azt feltételezzük, hogy a munkanélküliségi rátával arányosan csökken a fiatalok álláshoz jutási esélye. 
Magyarországon, a kistérségek szintjén ez mindenképpen igaz; a 15 és 29 év közöttiek munkanélküliségi 
rátája igen szoros összefüggést mutat a munkanélküliségi rátával (a korrelációs együttható értéke 0,98). 

R; = (1 - u)w. - (1- ujw. (4) 

átrendezve: 

R ! = <MM " u)Wi-\ + 0 - u)(wi ~ 
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Az első tag előjele egyértelműen negatív, hiszen a magasabb iskolai végzettségűek 
körében a munkanélküliségi ráta kisebb mértékben nő az általános munkanélküliségi 
rátával, mint az iskolázatlanabb csoportok esetében (1. ábra). Minél nagyobb a munka-
nélküliség egy adott régióban, annál nagyobb előnnyel jár a magasabb végzettség az 
álláshoz jutás nagyobb esélye révén. A második és harmadik tag előjele negatív; a regi-
onális bérgörbe negatív meredeksége (Kertesi-Köllő [1998]), illetve a munkanélküliségi 
rátával csökkenő álláshoz jutási esély miatt. Magasabb munkanélküliség esetén az iskolá-
zottság hozamának várható értékét csökkenti a bérek alacsonyabb szintje, illetve a kere-
seti hozam tényleges megszerzésének kisebb esélye. Ha az első három tag helyére a 
magyarországi becslések alapján valószínűnek tekinthető értékeket helyettesítünk, akkor 
a három tényező összege egyértelműen pozitív (1. táblázat). A negyedik tag előjele nem 
egyértelmű, az iskolázottság kereseti hozama a munkanélküliségi rátával együtt nőhet 
vagy csökkenhet is. Blanchflower-Oswald [1994] a regionális bérgörbének a különböző 
végzettségűekre kiszámított becslései azt mutatják, hogy az iskolázottabb munkavállalók 
bérei kevésbé érzékenyek a munkanélküliségi ráta regionális különbségeire. Feltételezve 
tehát, hogy az iskolázottságnak a ténylegesen foglalkoztatottak körében megfigyelhető 
kereseti hozama a munkanélküliséggel nő, vagy nem csökken nagy mértékben, az iskolá-
zottság kereseti hozamának várható értéke a munkanélküliség szintjével nő. 

1. ábra 
Munkanélküliségi ráta a munkavállalók iskolázottság szerinti csoportjaiban a kistérségi 

munkanélküliségi ráta függvényében, becsült értékek 

Felülről lefelé: általános iskolát végzett (ua = -0,11 + 3,3«, R2 = 0,92), szakmunkás («s = 0,01 + 
0,91«, R2 = 0,96), érettségizett (ua = 0,02 + 0Ö,45«, R2 = 0,89), diplomás (ua = 0,02 + 0,07«,tf2 = 0,35). 

Harmadszor, valószínű, hogy a családok a továbbtanulási döntések meghozatalakor 
nem csak az iskolázottságnak a helyi munkaerőpiacon elérhető hozamát veszik figyelem-
be. Amennyiben a családok azzal számolnak, hogy a magasabb végzettség nagyobb esélyt 
kínál arra, hogy gyermekük máshol, kedvezőbb feltételek mellett találjon majd munkát 
(akár Magyarországon, akár külföldön), akkor a helyi munkaerőpiacon elérhető hozam 
nem meghatározó. Azt a szélsőségesen leegyszerűsített helyzetet feltételezve, hogy - a 
migráció nagy összegű egyszeri költségei miatt - csak a magasabb végzettségűek költöz-
nek át egyik régióból a másikba a jobb munkalehetőségek miatt,2 az iskolázottság hoza-

2 Cseres-Gergely [2004] elemzése azt mutatja, hogy az iskolázottság - elsősorban a magasabb jövedelem 
közvetítésével - Magyarországon is növeli a migráció valószínűségét. 
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ma egyfelől az alacsonyabb végzettség mellett helyben elérhető keresettől és álláshoz 
jutási esélytől, másfelől a magasabb végzettség mellett máshol várható keresettől függ. 
Az iskolázottság hozama ebben az esetben nyilvánvalóan a munkanélküliség által legin-
kább sújtott területeken a legmagasabb. A magasabb végzettség megszerzése a legelma-
radottabb területeken egyfajta kitörési lehetőséget, tehát nagyobb hasznot kínál - miköz-
ben a továbbtanulás alternatív költsége, azaz az iskolában töltött idő alatt nem realizált 
kereset várható értéke is kisebb, mint az alacsonyabb munkanélküliségű térségekben. Ha 
tehát azt feltételezzük, hogy a családok a magasabb végzettséggel és lakóhely-változta-
tással elérhető legmagasabb várható kereseteket és elhelyezkedési esélyeket vetik össze a 
lakóhelyükön alacsonyabb végzettség mellett kínálkozó lehetőségekkel, akkor a tovább-
tanulás a válság sújtotta területeken kínálja a legnagyobb hasznot. 

Végül, az iskolázottság regionális hozam-különbségeitől függetlenül a munkanélküli-
ség szintje önmagában is befolyásolhatja az oktatás iránti keresletet. Ha a diákok kocká-
zatkerülők, akkor a munkanélküliség növekedésével abban az esetben is nő az oktatás 
iránti kereslet, ha a különböző végzettségűek relatív álláshoz jutási esélyei változatlanok 
maradnak - feltételezve, hogy az iskolázottsággal nő az álláshoz jutás valószínűsége 
(.Lauer [2000])3. így magas munkanélküliség esetén a jövőbeli munkavállalók számára 
különösen nagy hasznot jelent az álláshoz jutás esélyének növelése egy magasabb vég-
zettség megszerzése révén. Ugyanakkor az is elképzelhető, hogy a munkanélküliség 
mértéke befolyásolja azt, hogy a családok hogyan ítélik meg az iskolázottság a helyi 
munkaerőpiac jellemzőitől függetlenül érvényesülő hozamát. Elképzelhető, hogy ahol 
igen magas a munkanélküliek aránya, ott mindenki számára jobban látható az, hogy 
mekkora hátrányt jelent az alacsonyabb iskolai végzettség a munkaerőpiacon. 

Összességében tehát azt feltételezzük, hogy a továbbtanulási döntések meghozatalakor 
a családok figyelembe veszik az iskolázottság várható munkaerő-piaci megtérülését, és 
ezt a helyi munkaerőpiacok jelenlegi állapota alapján ítélik meg. A lehetséges hatásokat 
figyelembe véve Magyarországon arra számíthatunk, hogy a munkanélküliség szintjével 
nő a diákok továbbtanulási hajlandósága. 

Az adatok 

Az elemzés az Országos Közoktatási Intézet 2003. évi kilencedik osztályos adatfelvételé-
re épül (a kutatás vezetője: Neuwirth Gábor). Az adatfelvétel a kilencedik évfolyamon 
képzést nyújtó összes iskolára kiterjedt, a diákok egy rövid önkitöltős kérdőívre válaszol-
tak. Összességében a kilencedik osztályos diákok 77,5 százaléka válaszolt a kérdőív 
kérdéseire. A válaszmegtagadás területi megoszlását döntően az iskolák részvételi aránya 
határozza meg.4 

Az iskolák részvételi hajlandóságában programtípusonként nincsen számottevő elté-
rés,5 ugyanakkor a részt vevő iskolákon belüli válaszadási arányok a szakiskolák eseté-

3 Ugyanakkor kockázatkerülő egyéneket feltételezve, a magasabb végzettség révén elérhető kereseti ho-
zam nagyobb bizonytalansága miatt a munkanélküliség növekedése elméletileg csökkentheti is az oktatás 
iránti keresletet (Kodde [1988]). 

4 Az Oktatási Minisztérium 2002. évi iskolastatisztikája alapján az iskolák részvételi aránya 85,3 százalék 
volt. Mivel a részvételt elutasító iskolák átlagosan kisebbek, mint az adatfelvételben résztvevők, a kilence-
dik osztályos diákok 92,7 százaléka tanul azokban az iskolákban, amelyek részt vettek az adatfelvételben. 
Ugyanakkor a részt vevő iskolákból sem érkezett vissza az összes diák kérdőíve; a válaszadási arány a részt 
vevő iskolákban összességében 83,6 százalék volt. 

5 A gimnáziumban tanuló diákok 92,7 százaléka, a szakközépiskolások 94,1 százaléka és a szakiskolások 
91,3 százaléka tanul az adatfelvételben résztvevő iskolákban. 
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ben valamivel rosszabbnak tűnnek, mint a középiskolákat tekintve.6 A területi különbsé-
gek elemzését igen erősen eltorzíthatják a hiányzó válaszok, mindenekelőtt az egyes 
iskolák elutasítása: ha egy kistérségben például az ott működő két gimnázium közül az 
egyik nem vett részt az adatfelvételben, akkor a gimnáziumi továbbtanulást választók 
aránya számottevően csökken. Az iskolai elutasítás torzító hatását az adatok súlyozásával 
igyekeztünk kiküszöbölni. Súlyként a teljes diáklétszám és az adatfelvételben részt vevő 
iskolák kilencedik osztályos diáklétszámának aránya szerepel, kistérségenként és prog-
ramtípusonként (gimnázium, szakközépiskola, szakiskola).7 

A munkanélküliségi adatok a 200l-es népszámlálás kistérségi szinten közölt adataiból 
származnak (KSH [2002a], [2002b\). Az alkalmazott munkanélküliségi ráta a munkanél-
küliek aránya a gazdaságilag aktív (foglalkoztatott vagy munkanélküli) népességhez mér-
ten. Mivel a népszámlálási adatok nem a regisztrált munkanélküliek számát mutatják, a 
munkanélküliségi ráta értéke eltér a hivatalos statisztikában közölt értékektől. Ugyanak-
kor ez az elemzés eredményeit gyakorlatilag nem befolyásolja; lényegében ugyanilyen 
becslésekhez jutunk, ha a munkanélküliségi rátát a regisztrált munkanélküliek 18 és 60 
év közötti népességre vetített arányával helyettesítjük. 

A középfokú oktatási kínálat hatásának elemzése az Oktatási Minisztérium 200l-es 
KIFIR adatbázisára épül. 

A továbbtanulási döntés meghatározói 

A következőkben a középfokú továbbtanulási döntéseket meghatározó tényezők három 
csoportját (családi, egyéni és területi jellemzők) vizsgáljuk. A családi háttér jellemzői 
közül a szülők iskolázottságára és munkanélküliségi helyzetére vonatkozóan rendelke-
zünk információkkal. Mivel az elemzés célja a munkanélküliségi ráta és a továbbtanulási 
döntés kapcsolatának vizsgálata, a becsült statisztikai modellben a szülők jellemzőinek 
csak a közvetlen hatása szerepel, a tanulmányi eredményen keresztül gyakorolt hatás 
nem. A diákok tanulmányi eredményeit öt tantárgyból (matematika, fizika, magyar, tör-
ténelem, idegen nyelv) a nyolcadik év végén elért osztályzatok átlagával mérjük. Ezt a 
képességek proxyjának tekintjük. A diákok nemét nem a magyarázó változók között 
szerepeltettük, a becsléseket külön végeztük a fiúk és a lányok mintájára, mivel a többi 
tényező hatása nemenként eltérő.8 A lakóhely mutatói között a településtípust, a különbö-
ző középfokú programok, illetve a felsőoktatás elérhetőségét az adott kistérségben és a 
kistérségi munkanélküliségi rátát vettük figyelembe. 

Az egyéni, családi és területi jellemzőknek a továbbtanulási döntésekre gyakorolt hatását 
multinomiális logit modellekkel becsültük. így a korábban bemutatott egyszerű elméleti 
továbbtanulási modellnek megfeleltethető rangsormodellekkel szemben nem feltételezzük 
azt, hogy a három programtípus egyértelmű sorrendbe rendezhető az iskolai végzettséggel 
megszerzett emberi tőke (vagy a várhatóan elvégzett iskolaévek száma) szerint. Ez a felte-
vés egyáltalán nem tűnik indokolatlannak - a multinomiális logit modell alkalmazása mel-
letti fő érv az, hogy nem teljesül a rangsormodellek azon feltevése, hogy a magyarázó 
változók „ugyanolyan hatást gyakorolnak" az z-edik és az az alatti iskolafokok közötti 

6 A beérkezett kérdőívek aránya az összes diákhoz mérten a gimnáziumokban 81,5 százalék, a szakközép-
iskolákban 80,9 százalék, míg a szakiskolákban csak 68,2 százalék. 

7 Mivel itt a súlyozás nem jelent megoldást, azokat a kistérségeket, ahol egy adott programtípusból 
egyetlen iskola sem vett részt az adatfelvételben, az elemezésben programtípusonként egy-egy dummy vál-
tozó jelöli. Hasonlóan dummy változók jelölik azokat a kistérségeket, ahol valamelyik programtípusban 
egyáltalán nem folyik oktatás. 

8 Az FI. táblázatban közölt multinomiális logit becslések paramétereinek egyenlőségére vonatkozó Wald-
próba összességében 1 százalékos szinten szignifikáns különbséget jelez. 
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döntésre, mint az i -I- 1-edik választására az az alattiakkal szemben.9 Jelen esetben nem 
teljesül ez a feltevés; a vizsgált jellemzők szerepe a szakiskola és szakközépiskola, illetve a 
gimnázium és a szakképző programok közötti választásban statisztikai értelemben különbö-
zőnek tekinthető. A becslések eredményeit az FI. táblázat tartalmazza. 

Családi és egyéni jellemzők 

Az eredmények a korábbi vizsgálatokkal (például Andor-Liskó [2000]) összhangban azt 
mutatják, hogy a továbbtanulásra a szülők iskolai végzettsége és a tanulmányi eredmé-
nyek gyakorolják a legerősebb hatást. A szülők iskolázottsága egyrészt a tanulmányi 
eredmények közvetítésével hat (a magasabb végzettségű szülők gyermekei jobb osztály-
zatokat érnek el), másrészt közvetlenül befolyásolja a továbbtanulási döntést. Összessé-
gében az iskolázottság közvetlen hatása a gimnázium és szakközépiskola közötti válasz-
tás esetében a legerősebb. Átlagos tanulmányi eredmény esetén a főiskolai diplomával 
rendelkező szülők gyermekei 20 százalékkal nagyobb valószínűséggel választják a gim-
náziumot, mint az érettségizett szülők gyermekei; az egyetemet végzett szülők gyerme-
keinek előnye pedig további 20 százalékra tehető (2. ábra). Az érettséginél alacsonyabb 
végzettségű szülők gyermekei ugyanakkor közel 20 százalékkal kisebb valószínűséggel 
tanulnak tovább gimnáziumban. Egyedül az általános iskolai végzettségű szülők jelente-
nek kivételt: ebben az esetben a származás a szakiskola és szakközépiskola közötti vá-
lasztásra legalább olyan erős hatást gyakorol, mint a gimnázium választására. A gimná-
ziumi továbbtanulás becsült valószínűsége a szakmunkás végzettségű szülők gyermekei-
hez hasonló, míg a szakközépiskola választása (a szakiskolával szemben) legalább 10 
százalékkal kevésbé valószínű. 

A közvetlen hatás mellett a szülők iskolázottsága a tanulmányi eredmények közvetítésé-
vel is számottevő hatást fejt ki a továbbtanulásra. A tanulmányi eredmények hatása ön-
magában is jelentős; például az érettségizett szülők gyermekei esetében az átlag (3,5) 
közelében egy osztályzatnyi különbség 25-30 százalékos különbséggel jár együtt a gim-
náziumi továbbtanulás valószínűségében (FI. táblázat). A szülők iskolázottságának a 
tanulmányi eredményen keresztül gyakorolt hatásáról képet kaphatunk az iskolázottság 
közvetlen hatását a teljes hatással összehasonlítva. Az 2. ábrán a vastag vonal a szülők 
végzettségi kategóriái közötti nyers különbségeket jelöli (ez tehát a tanulmányi eredmény 
közvetítette hatást is tartalmazza). Látható, hogy a közvetett hatás az érettséginél alacso-
nyabb végzettség esetén a legjelentősebb. A szakmunkás vagy szakképzetlen szülők gyer-
mekei jórészt (bár nem kizárólag) azért tanulnak tovább viszonylag magas arányban 
szakiskolában, mert az általános iskolai eredményeik elmaradnak az iskolázottabb szülők 
gyermekeiétői. Ezzel szemben az érettségizett és diplomás szülők gyermekei közötti kü-
lönbségek döntően nem az eltérő osztályzatokból fakadnak: a diplomás szülők azonos 
tanulmányi eredmény mellett is lényegesen nagyobb arányban részesítik előnyben a gim-
náziumot a szakközépiskolával szemben. 

A nemek közötti különbségeket tekintve megállapítható, hogy a lányok a tipikus eset-
ben több mint 10 százalékkal nagyobb valószínűséggel választják a gimnáziumot, mint a 
fiúk (FI. táblázat, becsült valószínűségek). Ugyanakkor a szülők iskolázottsága lényegé-
ben ugyanolyan hatással van a továbbtanulásra a két nem esetében (2. ábra). 

9 A rangsormodellek „párhuzamos regressziós görbe" feltevése azt jelenti, hogy a magyarázó változók 
egységnyi változása ugyanannyival növeli az i alternatíva választásának relatív esélyét (azaz a becsült esély-
hányados értékét) az í-nél nagyobb rangszámú kimenetekkel szemben, mint az i + 1 rangszámú relatív 
esélyét az i + 1-nél magasabb rangszámú összevont kimenetekkel szemben. Az erre vonatkozó statisztikai 
próbákról lásd például (Long [1997]). 
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2. ábra 
A szülők iskolázottságának hatása a középfokú programtípusok választásának valószínűségére 

az érettségizett szülőkhöz mérten* 

Csak a szülők iskolázottságát tartalmazó becslés 
• — • Fiúk** 

Lányok** 

Gimnázium 

iskola képző iskola 

iskola képző iskola 

Szakiskola 

iskola képző iskola 

* A két szülő azonos iskolázottságát feltételezve. 
** Az FI. táblázat becslése alapján, a többi változó értéke az FI. táblázatban megadott referenciakategó-

ria szerint. 
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A szülők munkanélkülisége csökkenti a gimnázium, növeli a szakiskola esélyét, de a 
hatás nagysága csekély (FI. táblázat).10 Ez, illetve a családok vagyoni helyzete továbbta-
nulásra gyakorolt hatásának korábbi elemzése (Andor-Liskó [2000], Hermann [2003]) 
arra utal, hogy az anyagi korlátok nem játszanak elsődleges szerepet az iskolázási dönté-
sekben. Úgy tűnik, hogy a különböző végzettségű szülők - anyagi helyzetüktől vagy 
munkaerő-piaci státusuktól függetlenül - különböző iskolázási stratégiákat követnek. Az 
alacsonyabb iskolázottságú szülők gyerekei inkább nyitva hagyják a munkaerőpiacra ve-
zető utat a középiskola befejezése után a szakközépiskola választásával. 

A korábbi kutatási eredményekkel összevetve megállapítható, hogy az 1990-es évek 
középfokú oktatási expanziója nem hagyta változatlanul az oktatásban megjelenő társa-
dalmi egyenlőtlenségeket. Míg korábban a meghatározó társadalmi választóvonal az érett-
ségi megszerzése és a szakmunkásképzés között húzódott (Róbert [1991]), ma legalább 
annyira elkülöníti a diploma felé vezető gimnáziumi továbbtanulást és a szakképző prog-
ramokat egymástól, mint a szakiskolát a középiskolától. Úgy tűnik, hogy a szakiskolai 
továbbtanulást lényegében a gyenge tanulmányi eredmény határozza meg, míg a gimná-
zium és a szakközépiskola tényleges választási lehetőséget jelent, amennyiben a diákok 
nagy része számára mindkettő elérhető. Érdemes megemlíteni azt is, hogy a különböző 
új iskolatípusok (a hat- és nyolcosztályos gimnáziumok, nem állami iskolák) megjelenése 
kapcsán gyakran felvetődik, hogy egyre inkább az egyes iskolák közötti választás során 
érvényesül a származás szerepe a gimnáziumi, szakközépiskolai és szakiskolai képzés 
közötti választással szemben (Andor-Liskó [2000]). Az empirikus becslések azonban azt 
mutatják, hogy a szülők iskolázottsága erősebb hatást gyakorol a gimnáziumi továbbta-
nulásra a szakképzéssel szemben, mint a magas, közepes és alacsony presztízsű gimnázi-
umok közötti választásra (Hermann [2003]). Más szóval: a gimnázium, a szakközépisko-
la és a szakiskola közötti választás továbbra is lényeges társadalmi választóvonal, ezen a 
téren még mindig erős származás szerinti egyenlőtlenségek maradtak fenn, erősebbek, 
mint amelyek a gimnáziumok kategóriái közötti választást általában jellemzik. 

Településméret és az iskolák elérhetősége 

Az egyéni és családi jellemzők mellett a továbbtanulási döntéseket a lakóhely településé-
nek a mérete is befolyásolhatja. Közismert, hogy a gimnáziumokat a Budapesten élők 
választják a legnagyobb, a falvak lakói a legkisebb arányban, míg a szakiskolák esetében 
éppen fordított a helyzet. A településtípus szerinti továbbtanulási arányok közvetlen össze-
hasonlítása igen jelentős különbségeket mutat (lásd például Lannert [2003]). Az agglo-
merációs övezeteken kívüli falvakban és a Budapesten élő diákok között 25 százalék 
feletti a különbség a gimnáziumot és a szakiskolát tekintve (3. ábra). Ez a különbség 
azonban csak részben a települési jellemzők hatását tükrözi. Az egyéni jellemzők hatását 
kiszűrve, a lakóhely elkülöníthető hatása nem túlságosan erős: egy minden más tekintet-
ben hasonló budapesti diák (érettségizett szülőket feltételezve) alig több mint 10 száza-
lékkal nagyobb valószínűséggel dönt a gimnázium mellett, mint falusi társa (3. ábra). A 
szakközépiskola és a szakiskola esetében még kisebbek a különbségek. A településtípus 
hatása tehát jóval kisebb, mint amekkorának a továbbtanulási arányok településkategóri-
ák közötti nyers összehasonlításból látszik. Az átlagos budapesti diákok és az átlagos 
falusi diákok eltérő viselkedését jelentős részben a diákok eltérő összetétele; a családi 

10 Ez részben annak következménye is lehet, hogy a kilencedik osztályos diákok tavasszal válaszoltak arra 
a kérdésre, hogy előfordult-e az elmúlt egy évben, hogy szüleik munkanélküliek voltak. A kérdésben meg-
jelölt időszak így jórészt a továbbtanulási döntés utánra esett. 
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3. ábra 
A lakóhely településtípusának hatása a középfokú programtípusok választásának valószínűségére 

a 40 000 fő alatti városokhoz mérten* 

Csak a település-kategóriákat tartalmazó becslés (nyers különbségek) 
• • Fiúk** 

Lányok** 

Gimnázium 

-0,15 
egyéb 
falu 

agglomerációs 
falu 

varos 
-40000 

í Lakóhely településtípusa 
Budapest 

egyéb 
falu 

Szakközépiskola 

agglomerációs 
falu 

varos 
-40000 

i Lakóhely településtípusa 
Budapest 

Szakiskola 

egyéb 
falu 

város 
40000+ 

Lakóhely településtípusa 
Budapest 

* A két szülő azonos iskolázottságát feltételezve. 
** Az FI. táblázat becslése alapján, a többi változó értéke az FI. táblázatban megadott referenciakategó-

ria szerint. 
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háttér különbsége magyarázza. A nagyobb településeken átlagosan magasabb a szülők 
iskolázottsága, ami ambiciózusabb továbbtanulási döntésekhez vezet. 

A szülők iskolázottságbeli összetételén felüli településtípus szerinti különbségek több 
tényezővel is összefügghetnek. Gyakori érv, hogy a falvakban működő kisiskolák ala-
csonyabb oktatási színvonala is korlátozza az itt végző diákok továbbtanulását. A na-
gyobb városokban szélesebb a középiskolai programok kínálata, a továbbtanulás költsé-
gei alacsonyabbak (utazás vagy kollégiumi ellátás). 

Mennyiben magyarázhatja az iskolák nagyobb távolsága azt, hogy a falvakban élő diá-
kok valamelyest előnyben részesítik a szakközépiskolát a gimnáziummal szemben? Az erre 
vonatkozó közvetett eredmények nem egyértelműek. Először, ha egy kistérségben nincsen 
gimnázium, akkor ez a szakközépiskolai továbbtanulásra ösztönzi a diákokat (a hatás nagy-
sága 8-10 százalék - FI. táblázat), és ugyanez igaz fordított előjellel a szakközépiskola 
nélküli kistérségekre. Ekkor a gimnáziumi (illetve a szakközépiskolai) továbbtanulás csak 
lényegesen több utazással vagy magasabb kollégiumi költségekkel érhető el, mint a másik 
iskolatípus. Ugyanakkor a kistérségek zömében és a városok lényegében mindegyikében 
mindhárom iskolatípus megtalálható. Másodszor, a felsőoktatás közelségének hatása nem 
támasztja alá a távolság meghatározó szerepét. A nagy egyetemi központok elérhetősége a 
fiúk esetében a várhatóval ellentétes előjellel hat a gimnázium választására, az egyéb felső-
oktatási intézmények jelenlétének hatása nem szignifikáns. Végül, a KSH besorolása sze-
rinti agglomerációs övezetben fekvő falvakban (a falusi diákok több mint negyede lakik 
ezekben) és az ezeken kívüli falvakban élő diákok továbbtanulási döntései között gyakorla-
tilag nincs különbség, holott az előbbiek számára minden bizonnyal közelebb, könnyebben 
elérhető a középfokú oktatás szélesebb kínálata. Mindenesetre az a tény, hogy a szülők 
iskolázottsága által nem magyarázott különbség a gimnázium választásának valószínűsé-
gében a tipikus esetben csak 5 százalék körüli a falvak és a kisvárosok között, azt mutat-
ja, hogy a középfokú iskolák távolságának hatása feltehetően nem túlságosan jelentős. 

Helyi munkaerőpiac 

Az oktatás munkaerő-piaci megtérülése és a továbbtanulási döntések közötti összefüggést 
a lakóhely körzetére jellemző munkanélküliségi ráta hatása alapján értékelhetjük. A becs-
lésünk azt mutatja, hogy a kistérségi munkanélküliségi arány mindhárom programtípus 
választásának valószínűségét statisztikailag szignifikáns módon befolyásolja, mindkét nem 
esetében (FI. táblázat). Minél magasabb a munkanélküliek aránya az adott térségben, 
annál nagyobb valószínűséggel döntenek a családok a gimnáziumi továbbtanulás mellett 
a szakközépiskolával és a szakiskolával szemben. A lányok körében a munkanélküliségi 
ráta lényegében a gimnázium és szakközépiskola közötti választást befolyásolja, a fiúk 
esetében a szakiskolai továbbtanulás valószínűségét is a szakközépiskoláéhoz hasonló 
mértékben csökkenti. 

Ugyanakkor a munkanélküliség hatásának nagysága csekély a szülők iskolázottsága 
vagy a tanulmányi eredmények hatásához mérten. A tipikusnak tekinthető diákok eseté-
ben a munkanélküliségi rátának a kistérségek 25. és 75. percentilisei közötti közel 10 
százalékpontos különbsége mindössze 3 százalékpontos változással jár a gimnáziumi to-
vábbtanulás valószínűségében.11 De a körzetek legalacsonyabb és legmagasabb munka-
nélküliségű tizedei közötti 20 százalékpontos különbség is mindössze 6 százalékkal növe-
li a gimnáziumi továbbtanulás valószínűségét. 

11 Az FI. táblázatban, valamint a 2. táblázatban szerepelő marginális hatások a magyarázó változók 
egységnyi változásának az adott kimenet valószínűségére gyakorolt hatását fejezik ki. A 10 százalékpontos 
különbség becsült hatását így a marginális hatás tizedével közelíthetjük. 
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Láttuk, hogy a helyi munkaerőpiac hatása nagyon hasonló a fiúk és a lányok esetében. 
Érdemes azonban a diákok további alcsoportjait is megvizsgálni ebből a szempontból.12 

A 2. táblázat a szülők iskolázottsága és a tanulmányi eredmény szerinti almintákra kü-
lön-külön elvégzett becslések eredményét tartalmazza. 

2. táblázat 
A kistérségi munkanélküliségi ráta marginális hatása a továbbtanulásra a szülők iskolázottsága, 

a diákok neme és tanulmányi eredménye szerint 

Gimnázium Szakközépiskola Szakiskola 

Megnevezés N marginális P marginális P marginális P 

hatás (gim) hatás (szakköz) hatás (szakisk) 

Fiúk 
Legfeljebb szakmunkás 
Átlagjegy 3 ,5 alatt 
Átlagjegy 3 ,5 felett 
Érettségi 
Átlagjegy 3 ,5 alatt 
Átlagjegy 3 ,5 felett 
Diplomás 
Átlagjegy 3 ,5 alatt 
Átlagjegy 3 ,5 felett 
Együtt 

Lányok 
Legfeljebb szakmunkás 
Atlagjegy 3 ,5 alatt 10 201 0,290*** 0 ,098 - 0 , 0 1 4 0,471 - 0 , 2 7 6 * * * 0,431 
Átlagjegy 3 ,5 felett 5 517 0,379*** 0 ,450 - 0 , 3 1 8 * * 0,523 - 0 , 0 6 1 * * 0,027 
Érettségi 
Átlagjegy 3 ,5 alatt 7 948 0,213** 0 ,208 - 0 , 0 1 3 0,520 - 0 , 2 0 1 * 0,272 
Átlagjegy 3 ,5 felett 12 163 0,151* 0 ,666 - 0 , 1 4 9 * 0,330 - 0 , 0 0 2 0,004 
Diplomás 
Átlagjegy 3 ,5 alatt 2 517 0,058 0 ,381 0 ,011 0,480 - 0 , 0 6 9 0,139 
Átlagjegy 3 ,5 felett 10 674 0,113 0 ,841 - 0 , 1 1 8 0,156 0 ,006 0,003 
Együtt 49 853 0,310*** 0 ,432 - 0 , 2 4 7 * * * 0,519 - 0 , 0 6 3 * * * 0,050 

*** 1 százalékos szinten szignifikáns, ** 5 százalékos szinten szignifikáns, * 10 százalékos szinten 
szignifikáns. 

Referenciakategória: tanulmányi eredmény: 3,5 alatt: 2,7, 3,5 felett: 4,3, teljes minta: 3,5, szülők vég-
zettsége: szakmunkás, érettségi, főiskola, teljes minta: érettségi, a szülők egyike sem munkanélküli, lakó-
hely: 40 000 fő alatti város, a kistérségben nincs felsőoktatás, de mindhárom középfokú program elérhető, 
átlagos munkanélküliségi ráta. 

Úgy tűnik, a munkanélküliség hatása a szülők iskolázottságával csökken: a hatás a 
szakmunkás vagy alacsonyabb végzettségű szülők esetében a legerősebb, a diplomások 
körében pedig nem mutatható ki egyértelműen. A leginkább az alacsony végzettségű 
szülők átlagnál jobb tanuló gyermekeinek továbbtanulási döntéseit befolyásolja a munka-
nélküliség mértéke. Ezek a diákok a szakközépiskola és a gimnázium között döntenek, 

12 Több elemzés is arra utal, hogy az oktatás megtérülésének hatása nem homogén módon érvényesül. 
Rice [1999] azt találta, hogy a hatás erősebb a gyenge tanulmányi eredményű diákoknál, Averett-McLennan-
Young [2000] felsőfokú továbbtanulásra vonatkozó elemzése szerint pedig a hatás a feketék esetében erő-
sebb, mint a fehér diákok körében. 

11 368 0,154*** 0 ,060 0 ,275*** 0,464 - 0 , 4 2 8 * * * 0,476 
2 797 0,692*** 0 ,294 - 0 , 4 1 1 * * 0,652 - 0 , 2 8 1 * * * 0,054 

12 978 0,231*** 0 ,141 0 ,167* 0,553 - 0 , 3 9 8 * * * 0,306 
7 719 0,225* 0 ,555 - 0 , 1 9 8 0,434 - 0 , 0 2 7 * 0,011 

5 149 0,093 0 ,295 0 ,116 0,525 - 0 , 2 0 9 0,180 
8 783 0,204* 0 ,780 - 0 , 2 0 0 * 0,216 - 0 , 0 0 4 0,004 

49 975 0,335*** 0 ,314 - 0 179*** 0,607 - 0 , 1 5 6 * * * 0,079 
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10 százalékponttal magasabb munkanélküliségi ráta esetén 7 százalékkal (fiúk), illetve 4 
százalékkal (lányok) nagyobb valószínűséggel az utóbbi mellett. Különösen érdekes ez a 
hatás a fiúk esetében ahhoz mérten, hogy átlagosan kevesebb mint harmaduk választja a 
gimnáziumot. Ennél valamivel kisebb hatás figyelhető meg a nem diplomás szülőknek az 
átlagosnál gyengébb tanuló gyermekei esetében, ahol a diákok lényegében a szakiskola 
és a szakközépiskola között választanak. Végül, az érettségizett szülők jó tanuló gyerme-
keire és a diplomás szülők gyermekeire nézve a munkanélküliség hatása csak 10 százalé-
kos szinten szignifikáns, illetve nem tekinthető robusztusnak.13 Összességében tehát úgy 
tűnik, hogy minél alacsony a szülők iskolázottsága, annál érzékenyebbek a továbbtanulá-
si döntéskor a helyi munkanélküliség mértékére. 

Azt a kérdést, hogy az első részben tárgyalt mechanizmusok közül melyek állnak a 
továbbtanulás és a munkanélküliségi ráta közötti összefüggés hátterében, a rendelkezésre 
álló adatok alapján nem tudjuk megválaszolni. Ugyanakkor a szülők iskolázottságától 
függő hatás arra utal, hogy a tanulás - a munkanélküliség mértékével változó - alternatív 
költségének fontos szerepe van. A lehetséges mechanizmusok között ugyanis ez az, amely-
ről egyértelműen azt feltételezhetjük, hogy csak a családok egy része esetén érvényesül. 
A magasabb végzettségű és ezáltal magasabb jövedelmű családokban a tanulás ideje alatt 
elmaradt kereset aligha befolyásolja a továbbtanulási döntéseket. Ezzel szemben alacso-
nyabbjövedelem mellett ez is döntési szempont lehet. A magasabb munkanélküliség sújtot-
ta térségekben a tanulás olcsóbb azáltal, hogy még akkor is, ha a diákok a tanulás helyett a 
lehető leghamarabb igyekeznek munkába állni, jelentős eséllyel munkanélkülivé válnak. 

Az iskolai férőhelyek kínálata 

A munkanélküliségi ráta és a továbbtanulás közötti összefüggés közvetett módon támasztja 
alá azt, hogy az oktatás megtérülése befolyásolja a családok iskoláztatási döntéseit. Érde-
mes megvizsgálnunk tehát, hogy vajon nem magyarázhatja-e ezt a statisztikai kapcsolatot 
valamilyen más, az elemzésből kihagyott, de mindkét tényezővel összefüggő területi 
jellemző. A legkézenfekvőbb jelölt a középfokú oktatás kínálata, amely többféle módon 
is függhet a települések gazdasági fejlettségétől. 

Elképzelhető, hogy a magas munkanélküliség által kevésbé sújtott, nagyobb helyi adó-
alappal rendelkező térségekben az iskolafenntartó önkormányzatok többet költhetnek az 
oktatásra, a jobb minőségű oktatás vagy a férőhelyek nagyobb száma pedig - akár az 
általános iskolában, akár a középfokú oktatásban - elősegíti a diákok továbbtanulását 
(.Fernandez-Shioji [2001]). Mivel az oktatás minőségét nem tudjuk mérni, ez a lehetőség 
nem zárható ki. Ugyanakkor ez a mechanizmus azt jelentené, hogy a munkanélküliség 
szintje az önkormányzatok költségvetésén keresztül negatívan hat a továbbtanulásra, azaz 
lefelé torzítja a munkanélküliségi ráta és a továbbtanulás között becsült kapcsolatot. Más 
szóval, ha ez az önkormányzati szintű jövedelmi hatás érvényesül, akkor ez nem érvény-
teleníti a fenti elemzést, sőt az oktatás megtérülésének hatása az egyéni döntésekre meg-
haladja az általunk becsült mértéket. 

A másik olyan tényező, amely torzíthatja a becslésünket, a középiskolai férőhelyek 
kínálata. Egyrészt, ennek területi eloszlása történeti okok miatt is egyenlőtlen lehet. 
Ugyanakkor az sem zárható ki, hogy ha a férőhelyek kínálata rugalmatlan, akkor az 
alacsony munkanélküliségű térségekben a szülők átlagosan magasabb iskolázottsága összes-
ségében akkora keresletet jelent, amit az iskolarendszer nem tud teljes egészében kielégí-
teni. Ha a magasabb munkanélküliségű területeken nincsen vagy kisebb mértékű a hiány, 

13 Ha a diplomás szülők jó és gyenge tanuló gyermekeire együtt végezzük el a becslést, 5 százalékos 
szinten szignifikáns hatást kapunk. A hatás nagysága ekkor is kisebb, mint az érettségizettek esetében. 
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akkor ott a gimnáziumba jelentkező diákoknak nagyobb az esélye a sikeres felvételire. 
Emiatt ha az azonos iskolázottságú szülők gyermekeinek továbbtanulási hajlandósága 
nem is különbözik egymástól, a magas munkanélküliségű területeken magasabb a sikeres 
továbbtanulás esélye, így a családi háttér hatását kontrollálva, a munkanélküliség és a 
továbbtanulás között pozitív összefüggés mutatható ki. Ez azonban ebben az esetben csak 
egy látszólagos hatás volna, amely valójában a szülők iskolázottság szerinti összetéte-
lének területi különbségeit és az oktatási kínálat rugalmatlanságát tükrözi. De vajon ez a 
mechanizmus áll-e a megfigyelt összefüggés hátterében? 

A korábbi elemzések arra utalnak, hogy jelenleg a középiskolai képzésben való rész-
vételnek sokkal inkább az egyéni döntések, semmint az iskolai férőhelyek korlátozott 
kínálata szab határt. A középiskolai oktatás expanziója során a kereslethez hasonló mér-
tékben növekedett a férőhelyek száma. A kilencvenes évek végén a jelentkezők számá-
hoz mérten a középiskolai, illetve gimnáziumi helyek száma összességében és megyén-
ként is elegendő volt (Lannert [2003]). 2001-ben országosan a felvételizők számára meg-
hirdetett gimnáziumi programok férőhelyeinek több mint 15 százaléka betöltetlen ma-
radt, a szakközépiskolákban ez az arány meghaladta a 20 százalékot. Az első helyen 
gimnáziumba pályázók 80 százaléka, az első két helyen gimnáziumot megjelölők több 
mint 85 százaléka ténylegesen gimnáziumban tanult tovább. A középiskolák kínálata 
ugyanakkor mutat bizonyos területi különbségeket (3. táblázat). 

Minden ötödik gimnáziummal rendelkező kistérségben az üresen maradt helyek ará-
nya 5 százalék alatti, és ezek egy részében egyáltalán nem is maradtak betöltetlen helyek, 
míg a kistérségek negyedében a meghirdetett helyek több mint 30 százaléka szabadon 
maradt. A sikeresen felvételizők arányában is hasonló területi különbségek figyelhetők 
meg. Ugyanakkor a munkanélküliség mértéke és a középfokú kínálat mutatói között -
egyetlen kivételtől eltekintve - nincsen statisztikailag szignifikáns összefüggés: egyedül 
az első három helyen gimnáziumba jelentkezők felvételi sikeressége és a munkanélküli-
ség között figyelhető meg nagyon gyenge pozitív kapcsolat (3. táblázat). így minden 
bizonnyal nem a fenti mechanizmus áll a kínálat területi különbségeinek hátterében. En-
nek megfelelően, ha a kistérségi gimnáziumi kínálat nagyságát bevonjuk a független 
változók közé, a kistérségi munkanélküliségi arány becsült hatása a továbbtanulásra gya-
korlatilag változatlan marad. Mindez azt jelenti, hogy nem a helyi középfokú férőhelyek 
kínálata áll a becsült munkanélküliségi hatás hátterében. 

Összességében tehát úgy tűnik, hogy a középfokú helyek kínálata nem befolyásolja a 
becsült eredményeket, az esetlegesen érvényesülő önkormányzati jövedelmi hatás pedig 
lefelé torzíthatja a becsléseket. Más szóval, a helyi munkaerő-piaci jellemzők becsült 
hatása nem vezethető vissza az intézményhálózat regionális különbségeire. 

Továbbtanulási döntések és a népesség iskolázottságbeli összetételének 
regionális különbségei 

A kistérségi szintű munkanélküliség becsült hatása a továbbtanulási döntésekre első pillan-
tásra igen kedvezőnek tűnhet a regionális különbségek jövőbeli alakulását tekintve. Mivel a 
munkanélküliség magas szintje jelentős részben a munkavállalók alacsonyabb iskolázottsá-
gával magyarázható, úgy tűnik, hogy a továbbtanulási döntésekre gyakorolt hatás a munka-
nélküliség regionális különbségeinek kiegyenlítődése irányában hat, hiszen a gazdaságilag 
elmaradott térségekben élő családok gyermekei - a többi magyarázó változó rögzített érté-
ke mellett - nagyobb arányban választják a gimnáziumi továbbtanulást. Érdemes tehát 
megvizsgálni, hogy a becsléseink alapján mire számíthatunk a népesség iskolázottságbeli 
összetételének regionális különbségei terén a jövőben. Előrejelzésről nem beszélhetünk, 
egyrészt azért, mert fontos jellemzőket nem tudunk figyelembe venni (ilyen például a mig-
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ráció), másrészt azért, mert - az oktatási rendszerben végbemenő' változások, elsősorban 
az oktatás expanziója miatt - nem feltételezhetjük, hogy a továbbtanulási döntések jelenlegi 
meghatározói hasonló mértékben érvényesülnek majd a jövőben is. Számításaink tehát 
legjobb esetben is csak a változások várható irányát és nagyságrendjét érzékeltethetik. 

Az iskolázottság terén megfigyelhető regionális különbségek alakulását ma, és feltehető-
en a közeljövőben is, az oktatás expanziója határozza meg. A diákok egyre nagyobb aránya 
tanul tovább középiskolában, ezen belül gimnáziumban, közülük is mind többen szereznek 
később diplomát. Ha azt feltételezzük, hogy a szülők iskolázottság szerinti csoportjaira ma 
jellemző továbbtanulási arányok maradnak érvényesek a jövőben is, akkor kiszámíthatjuk 
az egymást követő generációk összetételét. Ez a feltevés az oktatási expanzió folytatódását 
jelenti, de egyre lassuló ütemben, közelítve egy egyensúlyi állapothoz. Feltételezzük to-
vábbá, hogy a szakiskolát választók szakmunkások lesznek, míg a szakközépiskolában 
továbbtanulók érettségit, a gimnáziumban továbbtanulók diplomát szereznek, illetve azt is, 
hogy a régiók között nincsen migráció. Az egyensúlyi helyzetben a diákok 53 százaléka a 
gimnáziumot választja, és várhatóan diplomás lesz, 41 százalékuk szakközépiskolában érett-
ségit szerez, 6 százalékuk pedig szakmunkás lesz. Bár a kiinduló feltevések nyilvánvalóan 
túlzottan egyszerűek, az egyensúlyi értékek nem elképzelhetetlenek. 

Az egymást követő' generációk iskolázottság szerinti összetétele a jelenlegi továbbtanulási 

Gimnáziumban továbbtanulók/diplomások aránya 
Szakközépiskolában tanulók/érettségizettek aránya 
Szakiskolában továbbtanulók/szakmunkások aránya 
A helyi munkanélküliségi rátára reagáló továbbtanulási döntés, időben változatlan munkanélküliség mellett 

4. ábra 

hajlandóság alapján 

0 , 6 -
Alacsony munkanélküliségű régió 

0,3-

0,2-

0,1-

0,0- -i Generáció 
6 2 3 4 5 

0 , 6 -
Magas munkanélküliségi régió 
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A 4. ábra a diplomások és a szakmunkások arányának alakulását ábrázolja a követke-
ző generációkban, egy alacsony és egy magas munkanélküliségű régióban, a fenti felte-
vések mellett. A munkanélküliségi ráta és az iskolázottság szerinti összetétel a kiinduló 
állapotban a kistérségek munkanélküliség szerinti alsó és felső negyedére jellemző érté-
kek.14 A két hipotetikus régiót összevetve erős konvergencia figyelhető meg az iskolá-
zottság szerinti összetétel terén. A magas munkanélküliségű régióban kezdetben lényege-
sen több szakmunkás és kevesebb diplomás él, a következő generációkban azonban az 
arányuk gyorsan közelít az egyensúlyi szinthez. Ugyanakkor az, hogy a szülők a helyi 
munkanélküliségi rátát is figyelembe veszik a továbbtanulási döntéskor (ezt az ábrán a 
vastag vonalak jelölik),15 csak igen csekély mértékben módosítja az egyensúlyi arányokat 
és a konvergencia folyamatát.16 

Összességében tehát elsősorban a középfokú oktatás expanziója az, amitől az 
iskolázottságbeli regionális különbségek csökkenését várhatjuk, a helyi munkanélkülisé-
gi ráta hatása a továbbtanulásra legfeljebb kismértékben erősíti ezt a folyamatot. Ezáltal 
sem számíthatunk azonban gyors változásra, hiszen a magasabb végzettséget szerző ge-
nerációk a munkaerőpiacon fokozatosan veszik át az idősebbek helyét, ráadásul a szelek-
tív migráció (az iskolázottabbak relatíve nagyobb arányú elvándorlása a válság sújtotta 
régiókból) részben ellensúlyozhatja ezt a folyamatot. 

* 

Összegzésként megállapíthatjuk, hogy a családok középfokú továbbtanulási döntései nem 
függetlenek az oktatás munkaerő-piaci hozamától. Minél magasabb a munkanélküliség 
mértéke, feltételezhetően annál nagyobb hasznot kínál a továbbtanulás és annál kisebb az 
elmaradt keresetként jelentkező alternatív költsége. A munkanélküliség továbbtanulásra 
gyakorolt hatása az alacsonyabb végzettségű szülők gyermekei esetében a legerősebb. Ez 
arra utal, hogy a munkanélküliség elsősorban az oktatás alacsonyabb alternatív költsége 
révén befolyásolja az iskolázási döntéseket. Ugyanakkor a munkanélküliségi arány hatá-
sa a továbbtanulásra nem túlságosan erős, különösen a szülők iskolázottságához és a 
tanulmányi eredményekhez mérten. Az oktatáspolitika számára azért lehet figyelemre-
méltó ez a hatás, mert arra utal, hogy, bár a szülők iskolázottsága a továbbtanulás legfon-
tosabb meghatározója, a családok döntéseit befolyásolhatják a gazdasági ösztönzők, el-
sősorban az oktatás közvetlen és közvetett költségei. 

Az elemzés azt is megmutatta, hogy a munkanélküliség és a továbbtanulás közötti 
összefüggés az iskolázottság szerinti összetétel regionális különbségeinek csökkenése irá-
nyában hat ugyan, de ez a hatás igen csekély mértékű. Sokkal inkább a középiskolai 
oktatás expanziójától várható az említett különbségek mérséklődése. 

A munkanélküliség területi különbségeinek hatása mellett érdemes kiemelni a tovább-
tanulás településtípus szerinti eltéréseit. Az eredmények azt mutatják, hogy a különbsé-
gekjelentős részben a szülők eltérő jellemzőivel hozhatók összefüggésbe. Az eltérő össze-
tétel hatását kiszűrve, a falvakban és a vidéki városokban élő diákok továbbtanulási 
döntései csak kismértékben térnek el egymástól. Ez azt jelenti, hogy elsősorban nem 
sajátos területi problémával, hanem inkább az oktatás származás szerinti egyenlőtlensé-
geivel állunk szemben. 

14 Az iskolázottság esetében nem a népesség egészére, hanem a kilencedikes adatfelvétel szerint a szülők-
re jellemző értékek jelentik a kiindulópontot. 

15 A szülők iskolázottsági csoportjaira külön elvégzett becslés alapján. 
16 Az egyszerűség kedvéért azt feltételeztük, hogy a munkanélküliségi ráta mindvégig változatlan a két 

régióban (6, illetve 20 százalék). Ha - ahogyan az valószínű - a munkanélküliségi ráta különbsége csökken 
az iskolázottság változásával, akkor a munkanélküliségnek a továbbtanulásra gyakorolt hatása az idővel 
egyre kisebb mértékben módosítja a népesség összetételének alakulását. 
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ÖTVENÉVES A KÖZGAZDASÁGTUDOMÁNYI INTÉZET 
Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. január (61-65. o.) 

A Nádor utcától a Budaörsi útig 

A fél évszázados Közgazdaságtudományi Intézet 

Manapság, amikor a legfontosabb történések a Föld virtuális idegrendszerét jelentő szá-
mítógép-hálózatokon, azaz sehol és mindenhol zajlanak, mond-e valamit a címben jelzett 
két, nagyon is megfogható hely: az elegáns palota a Belváros szívében és az óriásreklám-
mal éktelenkedő betonszörny a balatoni autópálya torkolatában? A közgazdászok számá-
ra (kiváltképpen, ha idősebbek, mint a jubileumát ünneplő Közgazdaságtudományi Inté-
zet) mindenképpen. Az INTÉZET - így csupa nagybetűvel - megalakulásától kezdve 
fogalom volt, a falai között zajló vitáknak hírértéket tulajdonítottak a szakmában. Né-
hány évtizede még a viccek is úgy kezdődtek, két közgazdász sétál a Nádor (akkor még 
Münnich Ferenc) utcában ... 

Nem messze a háború utáni magyar közgazdaság-tudomány e bölcsőjétől, az Akadé-
mia klubjában gyülekeztek az Intézet munkatársai és barátai egy borús december eleji 
napon. Az évfordulóhoz illő helyen fehér asztal melletti kötetlen emlékezéssel zárták le 
az Intézet fél évszázados jubileumára szervezett színvonalas konferenciasorozatot.1 Fon-
tosak a könyvek, amelyek az Intézet munkatársainak tollából ez alatt a fél évszázad alatt 
születtek, köztük olyanok, mint a Bér, profit, adóztatás, A hiány vagy A lassuló idő. 
Fontosak a cikkek is, és nem kevésbé a késhegyre menő viták, amelyek kényesebb mon-
datai annak idején a „szervek" asztalán fekvő jelentésekben voltak olvashatók, most 
pedig a Történeti Hivatal polcain pihennek. Mégis - ahogyan Koltay Jenő, az Intézet 
igazgatója fogalmazott Jorge Semprunt idézve - a legfontosabbak az emberek: „Az em-
bereknek van a legnagyobb súlya életedben, az embereknek, akiket ismertél." Az Intézet 
vezetője feltehetően nem csak a saját nevében fogalmazta meg, hogy az Intézet számára 
azoknak az embereknek a közössége, akik felvették, akikkel együtt dolgozott, akiktől 
tanult, akikkel vitatkozott. 

A visszaemlékezők közül elsőként megszólaló Kornai János hasonlóképpen egy ember 
portréját tartotta fontosnak az ünneplők elé tárni. Annyival azonban túlment Koltay Jenő 
szavain, hogy nemcsak arról szólt, aki felvette, hanem arról is, aki elbocsátotta őt. És a 
kettő - a ma induló közgazdászoknak már nehéz megérteni - ugyanaz a személy volt: 
Friss István, az Intézet alapító igazgatója. A felvétel és az elbocsátás dátuma történelmi 
mértékkel egybecsúszik: két év sem választja el a két - a korszakra annyira jellemző -
fontos eseményt. Amikor egy lázadó taggyűlés legmarkánsabb felszólalóit eltávolították 
a Szabad Néptől, Friss István hajlandó volt a „bukott" gazdasági rovatvezetőt, az ifjú 
Kornai Jánost odavenni az Intézetbe, ami akkoriban egyáltalán nem volt magától értető-
dő. De - és ez a „de" szó kísérte végig Kornai János mondanivalóját - ugyanaz a Friss 
István, aki Kornai első könyvét, A gazdasági vezetés túlzott központosítását lelkesen 
dicsérte és prémiummal jutalmazta, később egy nyilvános ülésen árulásnak bélyegezte. 
És itt megint a „de" következett a visszaemlékezésben, csak éppen ellenkező előjellel: 
„Miközben a szószékről súlyosan elítélte a könyvemet, nem emelt vétót az ellen, sőt 

1 A konferenciasorozat előadásairól készülő összefoglalókat lapunk közli (lásd: az előző, a jelen és a 
következő számot), két előadást pedig e megemlékezést követő hasábokon teszünk közzé. 
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hallgatólagosan támogatta, hogy ugyanez a könyv Angliába menjen." Különösen az if-
jabb nemzedék számára volt tanulságos Kornai Friss István képe: „Jómódú polgári csa-
ládból származott. ... Angliában is tanult, ő nem egy - ahogy mondani szokták - »bunkó 
káder« volt, hanem nyelveket beszélő, művelt, olvasott ember. ... Udvarias volt, halk 
beszédű, és mentes attól a pöffeszkedéstől, ami sok ilyen hatalomba becsöppent ember 
viselkedésén érződött. Magamban időnként »vörös gentlemannek« nevezem. ... Magatar-
tására rányomta bélyegét az otthonról és nyugati iskoláiból hozott civilizáltság, a kom-
munista párt által beléje sulykolt pártfegyelem, és a Szovjetunióban szerzett keserves 
élményektől alakított hajlam a meghunyászkodásra. Van, aki hajlik arra, hogy az embe-
reket egyszerű címkékkel ellátható skatulyákba tegye. Jó ember - rossz ember, rendes 
ember - tisztességtelen ember. Friss István is példa arra, hogy ne próbáljuk az embereket 
ilyen egyszerű címkékkel elintézni." Ez volt Kornai János legfontosabb üzenete, amely 
az akadémiai falakon messze túl is érvényes. Végkövetkeztetését különösen azoknak 
kellene megszívlelni, akik sohasem vennék a bátorságot arra, hogy a néhai igazgatóhoz 
hasonló „bonyolult emberek" alakját egy ilyen ünnepi alkalommal felidézzék. 

„50 év hosszú idő, régen volt, hol volt, hol nem volt, talán igaz se' volt - kezdte a nem 
csak gyermekek okulására szánt „intézeti mesét" Bródy András. „Az ember boldogan 
ment az Intézetbe dolgozni, fiatalok voltak bent ... Abban az időszakban Magyarorszá-
gon még mindig vigyázni kellett, mert hiszen déli határainkon ott ólálkodott Tito elv-
társ... az Intézet ehhez képest maga volt a szabadság fellegvára. Különösen akkor, ami-
kor keveset járt be Friss elvtárs ... De volt nagyobb hatalmasság is Friss elvtársnál, 
mégpedig Lasztovecsek elvtárs, az Intézet sofőrje ... A ZIL állapotáról le lehetett mérni 
az Intézet és Friss elvtárs mindenkori politikai súlyát. Tehát amikor '56 után egy nagyon 
használt ZIL-t kapott az Intézet, mindnyájan tudtuk, hogy nagyon komoly bajok vannak 
vele." Bródy András Nagy András egykori születésnapját felidézve, az ünnepelt kedvenc 
kakaós süteményébe tréfából beügyeskedett pálpusztai elfogyasztásához hasonlította az 
akkori fiatal munkatársak viszonyát a szocializmushoz. „Elvileg imádtuk, mint a kakaós 
süteményt, csak valaki beletett valami kvarglit, amivel sehogyse' voltunk kibékülve ... 
Innentől kezdve a vélemények megoszlanak, hogy ezt ki rejtette el benne, a Sztálin vagy 
a Lenin, vagy már maga Marx, vagy honnan ered, de neki lehetett állni, és lehetett 
nyomozni. Publikálni nem mindig lehetett az eredményeket, de dolgozni rajta valóban 
lehetett. Könyvtár is volt. Hiába buktatták meg Nagy Imrét, a gondolatok tovább terjed-
tek. A kommunista párt ifjúsági szárnya egyre-másra rendezte a Petőfi-körös tanácskozá-
sokat, filozófusvita, irodalmi vita, gazdasági vita. ... Nos, akkor, amikor végre kitörtek 
az októberi események, a forradalmi tanácsban Nagy Tamás kimondta, hogy az Intézetet 
„desztalinizálni" kell. ... A fiatalok miatt meg kell magyarázni, mit jelent ez a kifejezés. 
Olyan mintha egy templomot újból beszentelnének. Magát a Sztálin szobrot is 
desztalinizálták, azzal kezdődött az 56. 56 után - folytatta Bródy András - „Az Intézet-
ben egy ideig csikorgott a levegő. Egymás után kaptuk a pártfelülvizsgálatokat, beleértve 
a párttitkár ellen irányulót is. ... nehezen lendült helyre az Intézet, és sajnos az a kutatási 
szabadság, amelyet addig élveztünk, egyre bürokratikusabb formák közé került. ... Az-
óta egy másfajta csavar és a sróf válik egyre szorosabbá, egyre nagyobb tömegek ülnek 
a nyakán a tulajdonképpeni dolgozónak, a kutatónak, aki olyan emberekkel szemben 
kénytelen megvédeni az élethez és a kutatáshoz való jogát, akik sohasem kutattak." 

Bródy András után a kutatók középnemzedékét képviselő Köllő János az intézeti létbe 
való „beavatás" napjának, sőt órájának a felvillantásával kezdte emlékezését. A számára 
rendelkezésre álló időt azonban nagyobbrészt a mának és a jövőnek, az Intézet kívánatos 
stratégiájának szentelte. „1977. október l-jén, reggel 8 órakor léptem be az Intézetbe, 
ahol senki sem tartózkodott ebben az időben. Álló órát ődöngtem a folyosón, várva, 
hogy valaki beeresszen a szobába. Közben dolgozhatott bennem a büszkeség, hogy én itt 
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majd most a magyar társadalomtudományos gondolkodás legnagyobb alakjaival fogok 
együtt dolgozni: 9 óra után ez be is következett. Amit az Intézet akkoriban csinált, Köllő 
szerint sok tekintetben sokkal közelebb állt a közgazdasági gondolkodás fó'áramaihoz, 
mint manapság. „Legalább három ilyen nagy kutatási irány volt, amelyeket a Keynes-
Ricardo-Leontief névsorral lehet leírni. Ide tartozott az input-output kutatástól a terve-
zéssel kapcsolatos kutatásokon át a kapitalizmuskritikáig sok minden. S folytak a szoci-
alista gazdasággal kapcsolatos kutatások, de emellett minden abszurditás is jelen volt, 
aminek egy ilyen intézetben jelen kellett lennie ... A TÜK szoba akkor is létezett, vasrács 
volt előtte, volt az Intézetnek párttitkára, személyzetise, BM-összekötője. Nyers elvtárs 
irodája előtt két szekrény méretű ember cirkált, a zakójuk alól pedig fegyvernek látszó 
tárgy dudorodott ki. ... Eljött aztán a nyolcvanas évek második fele - folytatta Köllő János 
- , amióta nagyon sok minden történt. Hirtelen eltűnt a szocializmus, az a tárgy, amire a 
kutatásaink irányultak, és vele együtt az érdeklődés a régió iránt, egyfajta utójátékként a 
tranzíció tanulmányozása folyt egy darabig. Háttérbe szorultak a közgazdaságtan említett 
fő irányzatai. Közben lendületes fejlődésnek indult az ökonometria, ami nagyon átfor-
málta a „hipotézis-állítás-ellenőrzés" követelményeit. Megjelent a tudományos piac, 
kiderült, hogy tudományos termékeket jó áron el lehet adni. A kutatási témák átalakul-
tak, a kutatás alapvetően mikroorientáltságú lett, de még ma is a magyar valóság tanul-
mányozásával foglalkozik." Változott a kutatói állomány is. Az intézeti emberek - aho-
gyan Köllő fogalmazott - „kapnak egy nem is szűkmarkú biztosítást, és a piacon dolgoz-
nak, egymásnak háttal állunk, és kifelé nyújtogatjuk a kezünket." De nem nagyon változ-
tak meg Köllő szerint azok a követelmények, amelyeket a Magyar Tudományos Akadé-
mia az Intézettel szemben megfogalmaz. Ez eléggé távol áll attól, ahogyan a piac értékeli 
a tudományos intézeteket. Továbbra is főállású kutatók vannak. Az eredményes intézete-
ket sokkal nagyobb mobilitás jellemzi, vendégek, sokkal több a team-munka és ehhez 
természetesen sokkal több diák, PhD-t készítő fiatal. Köllő szerint a fiatalabb generáció 
számára kellene vonzóbbá tenni ezt a helyet. Még akkor is, „ha majd nem nagyon fogjuk 
érteni, hogy a szemináriumon mit beszélnek a fejünk fölött." Ki kellene nyitni az Intéze-
tet a külföldi vendégkutatók hosszabb idejű itt-tartózkodására is, és valami módon okta-
tási intézménnyé is alakítani. De nem úgy, hogy mindenki különböző helyeken oktat, 
mert ennek nincs sok hozadéka az Intézet számára. Ha mindez majd sikerül, akkor érde-
mes lesz a következő ötven évben is 7.55-kor lelkesen loholni az intézeti épület felé. 

„Biztos van oka annak, hogy egy nő is szerepel a panelban - kezdte a tőle megszokott 
hangütéssel a megemlékezést Augusztinovics Mária. - A nagy jubileumi hangulatban 
eszembe jutott, hogy nekem is van kettő darab kerek évfordulóm az Intézettel kapcsolat-
ban. 40 évvel ezelőtt házasodtam be az Intézetbe. De én utána is, meg már azelőtt is 
tulajdonképpen mindig olyan »kültagnak« éreztem magam, és azzal hízelegtem magam-
nak, hogy talán nemcsak hozzátartozói jogon, hanem saját jogon ... Sok kapcsolatom 
volt az Intézettel, nagyon élveztem a munkahelyi vitákat. Érdekes szokások voltak ám 
akkoriban, egy kandidátusi értekezést benyújtása előtt a munkahelyen meg lehetett vitat-
ni. Ez volt 40 évvel ezelőtt, és a folytatása az, hogy éppen 20 évvel ezelőtt kerültem át 
végleg az Intézetbe, akkor már beltagként." Augusztinovics Mária szerint nem lenne 
érdektelen módszeresen összehasonlítani a 40 évvel ezelőtti, a 20 évvel ezelőtti és a 
mostani Intézetet. „Egy dolgot emelnék ki: ami régen volt, ma nincs, és nekem nagyon 
hiányzik, és ez a főállású tudományos kutató. Mert én főállású kutatónak azt nevezem, 
aki minden hónapban egyszer megkapja a fizetését, abból szerényen, de megél, és egyéb-
ként munkaidejének 100 százalékában ül a szobájában, a könyvtárban vagy a hivatalban, 
a vállalatban, ahova éppen kutatása szólítja, és a kutatási témájával foglalkozik. Főállású 
tudományos kutatót én az Intézetben - ne haragudjatok - most nem ismerek. Van a 
pályázási kényszer, van a publikációs kényszer, van az intercitys oktatási kényszer - és 
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akkor ezután még meg is kell élni, tehát van a megélhetési kényszer is. Ezek a dolgok 
nagyon kevés időt és energiát hagynak az ember számára, hogy azzal foglalkozzon, 
amivel igazán szeretne. Én nem gondolom, hogy ez az Intézet hibája. Sajnos világjelen-
ség. De azért az Intézet - még talán az Akadémia is - egy kicsit többet tehetne azért, 
hogy enyhítse a helyzetet. Átgondolt, közösen megszervezett és megtervezett pályázási 
stratégiával és olyan intézeti belső infrastruktúrával, amelyik legalább a pályázati gyöt-
relmek nagyobbik részét leveszi a kutatók válláról. ... Mi kutatók mindannyian zseniáli-
sak vagyunk. Mégis azt gondolom, hogy tulajdonképpen bármelyikünk nélkül az Intézet 
ugyanúgy élne tovább, mint addig. De dolgoznak az Intézetben, nem kutatói státusban, 
akik nélkül én nagyon nehezen tudom elképzelni az Intézetet - nekik is mondjunk köszö-
netet a jubileum alkalmából" - zárta le Augusztinovics Mária emlékezését. 

Nagy érdeklődés kísérte a legfiatalabb kutatógenerációt képviselő Korén Miklós szava-
it, aki gondolatait három közgazdasági fogalom köré csoportosította: az együtt élő nem-
zedékek modellje, a diverzifikáció fogalma és a tudástranszfer jelensége köré. Az együtt 
élő nemzedékek modelljében minden generációnak megvan a maga meglehetősen sema-
tikusan ábrázolt szerepe. Korén Miklós a saját szerepét érthetően nem visszatekintésben 
találta meg, hiszen, ahogy Pelikán József gátőrrel együtt mondhatná: »nem vagyok ideo-
lógiailag eléggé képzett« ahhoz, hogy visszatekintsek ezekre az időkre." Esterházy Péter 
Termelési regényét, idézte, amelynek az elején egy Tomcsányi Imre nevű fiatal munka-
társnak véres végvári csatát kell vívnia a bizottságban azért, hogy valamilyen program-
csomagot nemcsak beszerezhessen, hanem engedélyeztessen is. Ma már valamivel egy-
szerűbb szerencsére egy új statisztikai program vagy egy új számítógép vásárlása, tehát 
történtek azért előrelépések. A diverzifikáció fogalmára térve, Korén Miklós egy tudo-
mányos anekdotával indított. Amikor James Tobin közgazdasági Nobel-díjat kapott, a 
többi között a portfólióválasztás elméletéért, megrohanták az újságírók, mondja már el, 
hogy miről is szól ez az elmélet. A frissen kitüntetett Tobin - hogy a diverzifikáció 
előnyeit ecsetelje - igyekezett leegyszerűsíteni az elméletét, egy közmondással próbálta 
azt illusztrálni: „Ne tegyél mindent egy lóra!" (eredetiben ez tojással és kosárral hangzik 
el). Másnap azután olyan szalagcímmel jelentek meg a lapok, hogy „Nobel-díj egy népi 
bölcsességért" ... „Az Intézet szempontjából azért is fontos a diverzifikáció, mert ha 
odafigyelünk más kutatási területek eredményeire, egyrészt új ötleteket nyerhetünk to-
vábbi kutatásokhoz, másrészt olyan módszereket sajátíthatunk el, amelyek a mi kérdé-
sünkre is alkalmazhatók"- hangsúlyozta Korén Miklós. Ezt példázzák szerinte az üzleti 
innovációk is. Sokkal sikeresebbek azok, amelyek már meglévő találmányhoz keresik az 
alkalmazást, másképpen fogalmazva: a válaszhoz keresik a kérdést, mint azok, amelyek 
- sokszor a sötétben tapogatódzva - a kérdéshez keresik a választ. Sok sikeres közgazda-
ságtudományi cikk is születik úgy, hogy többféle szakág eredményeit, módszertanát kom-
binálja. Az más kérdés, hogy egy ilyen jellegű diverzifikációt nem könnyű intézménye-
sen elősegíteni, de Korén szerint nem teljesen reménytelen. Ez elvezetett mondandójának 
harmadik eleméhez, a tudástranszfer jelenségéhez. Egy kutatóintézetnek az elsődleges 
feladata, hogy új tudást hozzon létre, és ezt átadja a külvilágnak. Ennek megvannak a 
maga formális csatornái, bizonyos kiadványok, rendezvények. Ezek közül a formális 
csatornák közül az Intézet Korén szerint sokat sikeresen üzemeltet. Nagyon sikeres volt 
például az elmúlt években a londoni CEPR-rral közösen rendezett átmenet-gazdaságtani 
konferencia vagy az immár hagyományos Nyári Műhely sorozat, ahol külföldön tanuló, 
dolgozó közgazdászok osztják meg a munkájukat velünk és egymással. Ez mindenkép-
pen követendő. Vannak ugyanakkor Korén Miklós szerint kevésbé biztató jelek is. „Én 
szomorúnak tartom, hogy a Közép-Európai Egyetem szemináriumsorozatán nagyon ke-
vés kutató szokott részt venni ... és akkor is elsősorban olyan előadásokon, amelyek 
szigorúan témába vágnak... Azt gondolom, hogy az mindenképpen előnyös, ha új lehető-
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ségeket keresünk együttműködésre itthon is és külföldön is, de azt is gondolom, hogy a 
meglévő lehetőségeket is nagyon komolyan kell venni és meg kell ragadni azokat." -
zárta le fejtegetéseit Korén Miklós. 

A jövőbe tekintés után a beszélgetés még kötetlenebb lett, szót kaptak a nagy öregek, 
a közgazdász-társadalom más képviselői, és hol anekdotázva, hol komolyabban felidéz-
ték az egykor volt Intézetet. Az Akadémia képviseletében Kroó Norbert főtitkár köszön-
tötte az 50 éves Intézetet. Ehhez a köszöntéshez csatlakozik most hasábjain a Közgazda-
sági Szemle is, sok sikert kívánva a történetének második 50 évébe belépő kutatóközös-
ségnek. 

Szabó Katalin 
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A magyar mezőgazdaság nemzetközi versenyképessége -
múltbeli teljesítmény és jövőkép 

A magyar mezőgazdaság nemzetközi versenyképességét a csatlakozás előtti idő-
szakra vonatkozó hazai erőforrásköltség-mutatók becslésével, 2000-2002-es adatok 
felhasználásával mérjük. Számításaink szerint Magyarország nemzetközi versenyké-
pessége gyengült a gabonatermelésben a 1990-es évek közepéhez képest, a magyar 
forint felértékelődése, a statikus hazai kereslet és a szomszédos országok termény-
növekedése miatt. Míg a tejtermelés nem maradt versenyképes, a társas gazdaságok 
sertés- és baromfitenyésztése nemzetközileg versenyképessé vált az alacsonyabb 
takarmányköltségek, valamint az EU-csatlakozás kedvezőbb feltételei miatt. A ma-
gyar mezőgazdaság versenyképességét a 2007-2013-as időszakra három lehetsé-
ges forgatókönyv szerint becsültük: 1. nincs csatlakozás, 2. csatlakozás a termelé-
kenység növekedésének múltbeli alakulásával, 3. csatlakozás a termelékenység di-
namikus növekedésének figyelembevételével. Az elemzés azt mutatja, hogy a csatla-
kozás kedvezőtlenül hat a magyar mezőgazdaság nemzetközi versenyképességére, 
növelve a föld- és munkaerőárakat. A gabonaágazat versenyképességének fenntar-
tásához Magyarországnak dinamikus termelékenységjavulást kell elérnie a maga-
sabb tényezőköltségek ellensúlyozása érdekében. Valószínűleg a tejszektor egyet-
len forgatókönyv alapján sem lesz versenyképes/ 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: Q13. 

A 20. század nagy részében Magyarország a mezőgazdasági termékek jelentős nettó 
exportőre volt, és széles körben úgy tartották, hogy nemzetközileg sokkal hatékonyabb a 
mezőgazdasága, mint a legtöbb közép-kelet-európai országé (Eiteljörge-Hartmann [1999], 
Csáki [2000]). Az 1990-es évek végén publikált világbankijelentés szerint Magyarorszá-
gon: „sikeres a mezőgazdaság és az élelmiszer-gazdaság, amely kitartóan törekszik a 
magasabb versenyképességre" (Debatisse [1999]). Ebben a szektorban Magyarország-
nak jelentős nettó kereskedelmi többlete van: 2000-ben az exportált mezőgazdasági ter-
mékek 2 ,4 milliárd eurót tettek ki, ami az ország teljes exportjának 8 százaléka (KSH 
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Matthew Gorton, School of Agriculture, Food and Rural Development, University of Newcastle, 
Newcastle upon Tyne, NE1 7RU. UK (e-mail: Matthew.gorton@ncl.ac.uk). 

Sophia Davidova, Imperial College, Wye Campus, Wye, Ashford, Kent. TN25 5AH. UK (e-mail: 
s.davidova@imperial. ac. uk). 

Martin Banse, Institute of Agricultural Economics, University of Gôttingen, Germany (e-mail: 
mbanse@g wdg. de). 

Alistair Bailey, Imperial College, Wye Campus, Wye, Ashford, Kent. TN25 5AH. UK (e-mail: 
alastair.bailey@imperial.ac.uk). 



A magyar mezőgazdaság nemzetközi versenyképessége.. 67 

[2001]). Ezzel szemben, a mezőgazdasági termékek importja ugyanebben az évben csu-
pán 1,05 milliárd euró (a teljes import 3,4 százaléka). Noha az ország nettó exportőr 
maradt, a közép-kelet-európai országokból, és különösen az EU- 15-ből érkező import a 
csatlakozást megelőző években folyamatosan nőtt. Ezek a tények felvetik a kérdést, va-
jon elvesztette-e Magyarország történelmileg erős pozícióját (Fertő-Hubbard [2003]), és 
gyengébb versenyképességet jósoljanak a szektornak (Varga [2002]). Tekintettel Ma-
gyarország mezőgazdaságának stratégiai fontosságára, két fontos kérdés merül fel. 1. 
Milyen mértékben volt versenyképes Magyarország mezőgazdasága a csatlakozás előtti 
periódusban? 2. Hogyan alakulhat a magyar agrárium versenyképessége a csatlakozás 
utáni periódusban? Ezekre a kérdésekre igyekszünk válaszolni a magyar erőforrásköltsé-
gek csatlakozás előtti és utáni mutatóinak kiszámításával, valamint - eltérő politikai for-
gatókönyvek figyelembevételével - becsléseket nyújtunk a 2007-2013-as évekre. 

Először felvázoljuk azt a megközelítést, amelyet a hazai erőforrásköltség-mutatók 
(domestic resource cost, DRC) számításához alkalmaztunk a 2000-2002-es évekre, majd 
azt, hogy miként használtuk ezeket a becsléseket számszerűsített egyensúlyi modell (CGE) 
segítségével a 2007-2013-as évekre vonatkozó, különböző politikai forgatókönyvek mellett 
várható jövőképek kialakításához. Külön figyelmet fordítottunk az eltérő forgatóköny-
vek szerinti termelékenységnövekedés tárgyalására. Ezt követően értékeljük a hazai 2000-
2002-es erőforrásköltségre vonatkozó becsléseket, összehasonlítva az 1990-es évek kö-
zepére végzett hasonló elemzéssel, majd a 2007-2013-as előrejelzéseket tárgyaljuk. Ta-
nulmányunkat a következtetéseinkkel zárjuk. 

Módszertan - hazai erőforrásköltség-arányok 

Míg a nemzetközi versenyképesség mérését illetően nincsen konszenzus, addig a gyakor-
latban a hazai erőforrásköltség-mutatót (DRC) széles körben alkalmazzák (Tsakok [1990]). 
Az erőforrásköltségek becslése hasznos az eltérő termelési rendszerek versenyképessé-
gének és az alternatív tevékenységek komparatív előnyeinek összehasonlításakor (Monke-
Pearson [1989]). A DRC-módszerrel értékelték a korábbiakban a magyar mezőgazdaság 
1990-es évekbeli nemzetközi versenyképességét (.Banse és szerzőtársai [1999]). Felhasz-
nálva az eredményeiket, elemezhetjük a csatlakozás előtti periódusban felmerült változá-
sokat. 

A hazai erőforrásköltség-mutató összehasonlítja a hazai termelés alternatív költségeit 
az általa létrehozott értéktöbblettel (Tsakok [1990]). Megkülönbözteti a nemzetközi for-
galomban részt vevő (tradable) inputokat a nemzetközi forgalomba nem kerülő (non-
tradable) inputoktól. A mutató nevezője a hazai elsődleges erőforrások - föld, munka és 
tőke (nemzetközi kereskedelemben nem résztvevő inputok) - használatának összköltsé-
ge, amelyet az árnyékárakkal becsültünk. A nevező a határparitáson számított kifejezett 
hozzáadott érték. 

A DRC az /-edik mennyiség termelésére a következő módon definiálható: 
n 

^LatjVj 
DRC, = , (1) 

Pi-^atjP'i 
M 

ahol ai (j = k+l, ..., n) a hazai erőforrások és a nemzetközi forgalomba nem kerülő 
inputod technikai koefficiense, V. a hazai erőforrások és a nemzetközi forgalomba nem 
kerülő inputoknak árnyékára. Pr. a a nemzetközi forgalomba kerülő outputok határparitá-
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sos referenciaárai, a ( j = 1, ..., k) a a nemzetközi forgalomba kerülő inputok technikai 
koefficiense és Pr. a a nemzetközi forgalomba kerülő inputok a határparitásos referencia-
árai. Ha a DRC mutató egynél kisebb, a hazai termelés hatékony és nemzetközileg ver-
senyképes, mert a hazai erőforrások alternatív költsége alacsonyabb, mint az exporttal 
nyerhető vagy az importhelyettesítéssel megtakarítható nettó árfolyamnyereség. Az el-
lenkező igaz, ha a DRC nagyobb egynél. Meg kell azonban jegyezni, hogy a mutató 
érzékeny a nemzetközi forgalomba nem kerülő inputok árnyékárának megválasztására és 
az árfolyam-változásokra, valamint a nemzetközi árakra. 

A hazai erőforrásköltség-mutató mérésének legfőbb gyengesége statikus természete: a 
DRC nem képes megragadni a piaci dinamikát (Tsakok [1990]). A probléma nem egyedi 
a mutató módszertanában, és a legtöbb költség-haszon elemzés során felmerül. E problé-
ma kezelésére az egyik módszer, hogy az inputok és outputok változó árai és mennyisé-
gei mellett a becslések eredményeit érzékenységi próbáknak vetjük alá (Kannapiran-
Fleming [1999]). 

A hazai erőforrásköltség-mutató alkalmazása Magyarországra 

Számítások a 2000-2002-es évekre 

A D/?C-mutatót nyolc termékre becsültük (búza, kukorica, napraforgó, burgonya, cu-
korrépa, sertés, baromfi és tej). Választásunkat a termékek Magyarország teljes mező-
gazdasági kibocsátásában betöltött szerepe motiválta. Az egyes termékekre vonatkozó 
DRC becslésekor számos feltevéssel éltünk az output és a nemzetközi forgalomba kerülő 
inputok piaci árára; a külföldön nem értékesíthető hazai erőforrások társadalmi költségé-
re és a termelési struktúra megválasztására vonatkozóan. 

A nemzetközi forgalomban részt vevő inputok és outputok piaci árait határparitáson 
mértük (export-/importparitásos árak), és azt kiigazítottuk a farmgazdaságok szintjére. 
Azoknál a termékeknél, amelyek esetében Magyarország a vizsgált évben nettó exportőr 
volt, egy átlagos fob exportparitáson vettük figyelembe az árat mint kiigazítatlan referen-
ciaárat. Azokban az esetekben, ahol Magyarország nettó importőr volt, átlagos cif im-
portparitás-árat alkalmaztunk.1 Mivel a cukorrépa-kereskedelem viszonylag csekély, össze-
hasonlítási alapként a finomított cukorra vonatkozó határparitásos árat és a mennyisége-
ket vettük figyelembe, amelyet aztán lebontottunk a feldolgozás szintjére. Ezt az eljárást 
máshol is alkalmazták (Zimmermann-Zeddies [2002]). Hasonlóan, mivel a folyékony tej 
nemzetközi kereskedelme is csekély, a lefölözött tejpor határparitásos árát tekintettük, és 
igazítottuk vissza a folyékony tejre, számításba véve az elterjedt feldolgozói árrést és 
átváltási koefficienst a nyers tej és az lefölözött tejpor között. 

A nemzetközi kereskedelembe kerülő inputok piaci ára szintén a határparitáson alapul 
(a magyarországi adatok a KSH-tól származnak - KSH [2001], KSH [2002], KSH [2003]). 
A határparitásos árak kiigazítása farmgazdasági szintű árakká a kezelési költségek, a 
szállítási, a tárolási és a karbantartási költségek figyelembevételével történt. 

Az egyéni inputárak és -mennyiségek, a hozamra vonatkozó információkkal együtt a 
Magyar Mezőgazdasági és Számviteli Információs Hálózatból származnak, amelyben 

1 2000-2002-ben Magyarország nettó exportőr volt a legtöbb vizsgált termék esetében (búza, kukorica, 
napraforgó, baromfi, sertés és tej). Ezekben az esetekben a fob árat tekintettük a határparitásárnak, amelyet 
lebontottunk a gazdaságok szintjére. A burgonya esetében az import cif árat használtuk, mivel Magyaror-
szág az egész időszakban nettó importőr volt. 
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több mint 1100 mezőgazdasági vállalkozás adatai szerepelnek.2 Az Agrárgazdasági Kuta-
tó és Informatikai Intézet által elkészített input-output táblázatok információkat tartal-
maznak mind a közvetett, mind a közvetlen inputköltségekre, amelyeket felosztottuk a 
nemzetközi kereskedelembe kerülő és nem kerülő inputok költségeire. Minden kereske-
delmi input esetében a határparitásos árat kiigazítottuk a farmgazdaságok szintjére - az 
„egyéb kategóriák" kivételével, ahol nincsen egyértelmű határparitásos ár. Ebben az 
esetben azt a feltételeztük, hogy a piaci ár megegyezik az egyéni árral. A munkát, a 
szociális biztonságot, a földet, a működő- és az állótőkét (értékcsökkenés) nemzetközi 
kereskedelemben részt nem vevő inputként kezeltük. 

A hazai erőforrások árnyékárait a föld, a munka és az adott termék termeléséhez 
alkalmazott tőke alternatív költségével mértük. A föld esetében, az alternatív költséget -
a második legjobb lehetőséget - a piaci bérleti díj jelenti. Noha a földhasználat esetében 
egy világos, második legjobb alternatíva azonosítása gyakran ütközik nehézségekbe, hi-
szen a termelési rendszerek a kockázat mértékének és a kívánatos vetésforgó függvényé-
ben változnak. Például, a szabadföldi zöldségek esetében gyakran nagyobb az átlagos 
éves hozam, mint a szántóföldi növények esetében, noha sok termelő inkább ezeket 
termeli a nagyobb árstabilitás és a speciális termények iránti korlátozott kereslet miatt 
(.Monke-Pearson [1989]). Ebben az esetben azonos minőségű földön többféle szántóföldi 
növény félét termelhetünk. 

A föld árnyékárának kiszámításához a megfelelő termékalternatívákat vettük figye-
lembe, Banse és szerzőtársai [1999] és Gorton és szerzőtársai [2001] megközelítését 
követve. E módszer azt feltételezi, hogy a föld piaci értékei valahol ezen alternatívákon 
belül lesznek. 

A tőke árnyékárának definiálásakor kísérletet tettünk a határtermelékenységének a meg-
határozására is. A tökéletesen versenyző piacokon az egyes alternatívák határtermékei 
megegyeznek, ám ha piacokon nincs tökéletes verseny, ahogy itt is feltételezzük, akkor 
a kínálati megközelítést célszerű előnyben részesíteni a tőke árnyékárának becslésekor. E 
megközelítés alapján az állóeszköz birtoklásának gazdasági költsége a szóban forgó 
működőtőkébe való pénzügyi beruházás miatt elmaradt alternatív befektetések hozamai-
nak összege. Ezt közelíthetjük azzal a kamattal, amely akkor lenne elérhető, ha az össze-
get pénzpiacon fektetnék be, figyelembe véve az értékcsökkenést. 

A magyar példa esetében az agrárgazdálkodók 2001-2002-ben 3 százalékos kamattá-
mogatást kaptak a működőtőke finanszírozásához. A működőtőke társadalmi költségét 
egyéni költségként vettük számításba, kiigazítva ezzel a támogatással. A munka alterna-
tív költsége a második legjobb lehetőséggel elérhető bérráta, normál nem mezőgazdasági 
foglalkozás esetén. A magyar számításokhoz a munkaköltséget évenként és forintban 
vettük figyelembe. A munkaerőt képzett és képzetlen kategóriára osztottuk fel. Az AKII 
input-output számítások szerint a mezőgazdasági munkaerő egyhatoda képzett, a többi 
képzetlen. A munka piaci értékét ezeknek a súlyoknak a Budapesten kívüli, nem mező-
gazdasági, képzett és képzetlen munkaerő bérátlagára vetítve kaptuk meg. A budapesti 
bérek sokkal magasabbak az ország többi részéhez képest, így nem bizonyultak irány-
adónak a munkaerő alternatív hozamát illetően. 

Az elemzés megkülönbözteti az egyéni és a társas gazdaságokat (termelőszövetkezetek 
és a farmgazdaságok egyéb formái). Ennek az az oka, hogy Magyarországon a különbö-
ző mezőgazdasági szervezetek különböző technológiákat alkalmaznak, és nem azonos 
mértékben birtokolják az emberi tőkét. Ezért jelentős különbségek vannak az egyes üzem-
típusok között az inputhasználatot, a hozamot és a termelési költségeket illetően. 

2 Az adatokat az Agrárgazdasági Kutató és Informatikai Intézet gyűjtötte össze, s készítette el a fő termé-
nyekre vonatkozó, éves bázisra vetített input-output táblázatokat. 
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Előrejelzés a 2007 és 2013-as évekre 

A hazai erőforrásköltség-mutatókat (DRC) a 2007 és 2013-as évekre három eltérő politi-
kai forgatókönyv figyelembevételével becsültük. Az elemzés célja annak megértése, hogy 
Magyarország mezőgazdaságának nemzetközi versenyképessége mennyire érzékeny az 
árakban és a termelékenységnövekedésben előre jelzett változásokra. A politikai forgató-
könyvek a következők: 1. alapforgatókönyv (nincs csatlakozás), 2. csatlakozás a terme-
lékenység múltbeli növekedésének figyelembevételével, 3. csatlakozás termelékenységi 
konvergenciával. 

1. Az alapforgatókönyv szerint a közép-kelet-európai országok nem csatlakoznak az 
Európai Unióhoz. Az EU bővítés nélkül 15 tagországból áll, de a közös agrárpolitikának 
(CAP) 2003 júniusában elfogadott reformjainak teljes körű alkalmazásával. Minden or-
szág és országcsoport technikai haladásának üteme változatlan az elmúlt évtizedben meg-
figyelthez képest. 

2. A csatlakozási forgatókönyv abban különbözik az alapforgatókönyvtől, hogy Ma-
gyarország és a többi kilenc ország a 2002. decemberi koppenhágai megállapodások 
szerint csatlakozik az EU-hoz a termelési és fogyasztási támogatások változásainak rövid 
távú hatásaival. 

3. Csatlakozási forgatókönyv termelékenységi konvergenciával, eltérően a csatlako-
zási forgatókönyvtől, magában foglalja a dinamikus termelékenységi hatásokat Magyar-
országon. 

Az árakban 2002 és 2007, valamint 2002 és 2013 között bekövetkező előre jelzett 
változások az alap- és a csatlakozási forgatókönyv esetében a számszerűsített egyensúlyi 
modell (computable generál equilibrium, CGE) eredményein alapulnak. A modell leírá-
sával részletesen Banse [2004] foglalkozik. Röviden: a számszerűsített egyensúlyi mo-
dell kialakításának célja a 2004-es csatlakozás hatásainak számszerűsítése, és az eredeti-
leg Adelman-Robinson [1978] által kifejlesztett modellstruktúrára épül, amelyet Banse 
[2000] fejlesztett tovább. Alapja a GTAP (Global Trade Analysis Project) adatbázis leg-
frissebb változata. Hét földrajzi egységet tartalmaz: 1. Magyarország, 2. Lengyelország, 
3. Cseh Köztársaság, 4. a 2004-ben csatlakozott többi közép-európai tagország, 5. Egye-
sült Királyság, 6. EU tagállamok az Egyesült Királyság kivételével (EU-14), valamint 7. 
a világ többi része. A termelést 19 termékre bontottuk, amely hat gabonafélét és az 
állattenyésztés három fajtáját tartalmazza. 

Az árhatások becsléséhez kiszámítottuk a DRC-mutatókat, 2002-t véve indulóévnek, 
és minden egyes termék árváltozásának előrejelzéséhez a CGE-modellből nyert, a 2007. 
évi és 2013. évi hazai outputárakat, inputárak és tényezőköltségeket használtuk. A határ-
paritásos árakat a többi világpiaci árban előre jelzett változáshoz igazítottuk, azaz a vi-
lágpiaci árakban bekövetkező változást tekintettük mérvadónak az outputok és a nemzet-
közi kereskedelmi forgalomban részt vevő inputok piaci árainak jövőbeli kiigazításához. 
Az árfolyamban előre jelzett változásokat mind az alap-, mind a csatlakozási forgató-
könyv esetében felhasználtuk. A csatlakozási forgatókönyv alapján Magyarországon a 
legerőteljesebb árhatásokat a tényezőköltséget - különösen a földet és a munkát - illetően 
lehetett előre jelezni, a legmagasabb növekedési aránnyal becsülve. 

Az általunk kialakított két csatlakozási forgatókönyv eltérően kezeli a termelékenysé-
get. Az első feltételezi, hogy a termelékenység növekedése a csatlakozási előtti szinten 
marad. A számszerűsített egyensúlyi modell minden termékre tartalmazza a múltbeli, 
éves termelékenységi növekedési rátákat. Magyarországon a múltbeli termelékenységi 
arányok 0,74 százalék körül mozogtak a tej esetében, míg ez az adat az olajos magvaknál 
2,10 százalék volt. A termelékenységnövekedés múltbeli ütemével számoló csatlakozási 
forgatókönyv becslése szerint 2007-re és 2013-ra ezek az arányok nem változnak. A ga-
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bonafélékre becsült DRC-mutatószámok - a 2002. évi hozamokat alapul véve - ezeket az 
arányokat foglalják magukban, hozzávéve a termelékenység 2007-re és 2013-ra előre 
jelzett növekedéséből származó hozamot. Az állatállomány esetében a fő technikai koef-
ficiens a takarmány húsra való átváltási rátája (azaz a nyert élősúly-kilogrammra jutó 
felhasznált takarmány mennyisége). A 2002. évi DRC-mutatószámokba foglalt tényleges 
takarmány átváltási rátát alapul véve, a becsült termelékenységi arányokkal összhangban 
jeleztük előre ezeket a koefficienseket. A többi input esetében hasonló eljárást követtünk. 
Feltételeztük, hogy a vizsgált termékek esetében a jelenlegi gépek és szolgáltatások hasz-
nálatának hatékonysága az előre jelzett évi termelékenységnövekedéssel összhangban ja-
vul - ahogy azt a számszerűsített egyensúlyi modellben specifikáltuk. Az előrejelzések 
inkább a hatékonyabb géphasználat, mint az alaptőke teljes, minőségi változásának felté-
telezésére alapultak. A munkaerő-felhasználás jövőbeli változásait a számszerűsített egyen-
súlyi modell input-output mátrixa szerinti - az adott agrártermék termelésére használt -
munkamennyiség-változással becsültük. A legtöbb esetben a becslések az éves teljes 
munkaerőinput 1 százalékos csökkenő sorrendjében történtek.3 

A második csatlakozási forgatókönyv azon a feltételezésen alapul, hogy ahelyett, hogy 
a múltbeli növekedési ütem fennmaradna, az EU-csatlakozás lényegesen megváltoztatja 
az új tagországok termelékenységnövekedési pályáját, és hosszú távon az új és régi tag-
országok termelékenységi szintjei közelednek egymáshoz. A nemzetek közötti konver-
gencia gondolata Solow [1956] munkájára vezethető vissza, Solow feltételezte, hogy a 
növekedés elsődleges mechanizmusa a termelőeszközök felhalmozása. A konvergencia 
bekövetkezik, mivel - érvelése szerint - az alacsony termelékenységű (általában a munka 
parciális termelékenységével definiálják) gazdaságok valószínűsíthetően a növekvő tőke 
csökkenő megtérülésével kevésbé szembesülnek, mint a tőkeerősebb gazdaságok, és így 
a szegényebb országok outputnövekedése nagyobb, mint a gazdagabb országoké. Továb-
bá az országok növekedési üteme lelassul, ahogy megközelítik saját egyensúlyi (állandó) 
állapotukat (steady state), vagy utolérik a leggazdagabb nemzetek termelékenységét, egy-
szerűen azért, mert egyre inkább el kell viselniük a tőke növekvő alkalmazásából fakadó 
csökkenő hozadékot. Ez a megállapítás a konvergencia úgynevezett klasszikus elméleté-
nek az alapja, amelyet Sala-i-Martin [1996] részletez. A klasszikus konvergenciához 
adalékként Dowrick-Rogers [2002] felismerik, hogy a termelékenységnövekedés a ke-
reskedelem nyitottságának és a gazdaság innovatív képességének a mértékével emelke-
dik. Az EU-csatlakozásnak pozitív hatása is lehet a mezőgazdaság növekedési rátájára 
(Kelch [2003]). Kelch a teljestényező-termelékenység (totál factor productivity, TFP) 
növekedését becsülte 14 EU-tagállamban 1973 és 1997 között, és úgy találta, hogy az 
EU-csatlakozásnak pozitív hatása volt Spanyolországban, Portugáliában és Dániában. 
Spanyolország és Portugália esetében a megfigyelt, felgyorsult növekedés elsődlegesen a 
szerkezeti, s nem a technikai változásokból következett. Ezzel ellentétes képet mutat 
Franciaország és Németország, ahol az utóbb említett tényezők túlsúlyban voltak ugyan-
ebben a periódusban. Ebből Kelch [2003] azt feltételezi, hogy a viszonylag alacsonyabb 
termelékenységi szintekkel jellemezhető országok nyerik a legtöbbet, és a csatlakozás 
eredménye a felzárkózás lesz. 

A magyarországi innovációra és a strukturális változásokra vonatkozó megbízható 
becslések hiányában a harmadik politikai forgatókönyv a klasszikus konvergencia, a je-
lenlegi relatív termelékenység, valamint az iparágakon belüli és közötti struktúra alapel-
vein alapul. Dowrick-Rogers [2002] becslése alapján a legvalószínűbb a 3 százalékos 
konstans konvergenciaráta. Ezt használtuk idő- és országspecifikus termelékenységi szintek 

3 A vegyes inputok esetén, amelyeket nem lehetett a CGE-modellben egy adott termékhez kötni, feltételez-
tük, hogy a hatékonyság az „egyéb termékek" kategóriájára tett előrejelzésekkel összhangban fog javulni. 
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becslésére, amely az i-tdik ország és az élenjáró gazdaság közötti termelékenységi rés 
egy periódusbeli késésétől függ, a (2) képlet felhasználásával: 

Pr? = Pr% - (Prf-\ - Prf-i) x (1 - C), (2) 

ahol Pr a termelékenységet (TFP vagy parciális országtermelékenység), t az időt mutat-
ja, a felső indexben EU = 1 4 élenjáró EU-gazdaság, Fh = Magyarország mint követő 
gazdaság, C pedig a konvergenciaráta (0,03). A (2) egyenlet szerint a termelékenység 
növekszik abszolút értelemben a termelékenységi rés (és így a relatív kiindulási pont), 
valamint a termelékenységi rés bezáródásának a függvényében, míg az élenjáró gazda-
ságban a termelékenység növekedése fennmarad. így a követő gazdaság (Magyarország) 
átveszi az élenjáró gazdaság növekedését, felzárkózik, és a termelékenység szintje köze-
ledik egymáshoz. A rés a csökkenő rátánál bezáródik, így a konvergencia akkor lesz a 
legerőteljesebb, amikor a rés a legnagyobb. A termékspecifikus becsléseket a Magyaror-
szágra és az EU-14-re vonatkozó számszerűsített egyensúlyi modell input-output mátri-
xából származtattuk.4 

A hazai erőforrásköltségekre vonatkozó becslések 2000 és 2002 között 

A 7. és 2. táblázat tartalmazza a részletes hazai erőforrásköltség- (DRC-) számításokat a 
2000 és 2002 közötti időszakra. Az 1. táblázat mutatja a - társas és egyéni gazdaságok-
nak az egyes árucikkek teljes forgalmazott mennyiségéből való relatív piaci részesedésén 
alapuló - súlyozott átlagú DRC-mutatókat. Ezek a 2000 és 2002 közötti évekre vonatko-
zó súlyozott átlagok együtt szerepelnek az összehasonlítás kedvéért a kilencvenes évek 
közepére vonatkozó adatokkal (Banse és szerzőtársai [1999]). A 2. táblázat különbséget 
tesz az egyéni gazdaságok és társas vállalkozások DRC-mutatói között. 

1. táblázat 
DRC-mutatók a 1990-es évek közepére, 2000 -2002 és 2001-2002 súlyozott átlagaira 

Termék 1994 1995 1996 2 0 0 0 2001 2002 
2 0 0 0 -
2002 
átlag 

Búza 0 ,64 0,71 0,89 0 , 8 9 1,00 1,23 1,04 
Kukorica 1,28 0 ,90 0,82 0 , 8 1 1,24 1,15 1,06 
Napraforgó 0 ,76 0,72 0,80 0 , 9 9 0,87 1,17 1,01 
Burgonya 2 , 1 6 1,21 1,17 1,51 
Cukorrépa 1 ,51 0,85 0,75 1,04 
Sertés 5 ,41 - 3 , 8 4 2,88 0 , 9 4 1,26 1,38 1,19 
Csirke 0 , 3 8 0,38 0,62 0 , 4 6 
Tej 6 ,90 6 ,13 13,98 1 ,44 1,39 1,53 1,45 

Forrás: saját számítások, Banse és szerzőtársai [1999]. 

4 Ahogy a (2) egyenletből látszik, a követő ország termelékenységi szintje nem haladhatja meg az eredeti 
élenjáróét. Egyedül a tejtermelés esetében jelezték a számszerűsített egyensúlyi modell input-output mátri-
xai, hogy Magyarország jelenleg termelékenyebb, mint az EU-14. A (2) egyenlet alkalmazásának következ-
ménye ebben az esetben az lenne, hogy a konvergencia fentről lefelé az EU-14 szintjének az irányába 
történne, amely ellentmond az intuíciónak. A fejletlen EU-14 szektoroknak konvergenciája Magyarország 
termelékenységi szintjéhez irreális feltételezésnek bizonyult. így ebben az esetben a múltbeli termelékenysé-
gi növekedést használtuk fel. 
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2. táblázat 
A magyar mezőgazdaság DRC-mutatói a társas, illetve egyéni gazdaságok 

esetében (2000-2002) 

2000 2001 2002 2000-2002 átlag 

Termék egyéni társas egyéni társas egyéni társas egyéni társas Termék 

farm 

Búza 1,07 0,84 1,21 0,95 1,51 1,16 1,26 0,98 
Kukorica 0 ,76 0 ,83 1,51 1,13 1,39 1,05 1,22 1,00 
Napraforgó 1,12 0,96 1,15 0,82 1,62 1,09 1,30 0,96 
Burgonya 2 ,34 2,14 1,20 1,21 1,16 1,17 1,57 1,51 
Cukorrépa 1,81 1,46 1,15 0,80 1,00 0,71 1,32 0,99 
Sertés 2 ,27 0,82 3 ,84 1,02 4 ,55 1,08 3 ,55 0,97 
Csirke 0 ,54 0,34 0 ,53 0 ,34 1,02 0,53 0 , 7 0 0,40 
Tej 1,76 1,40 1,71 1,36 1,90 1,49 1,79 1,42 

Forrás\ saját számítások. 

A szántóföldi növénytermesztést tekintve, Magyarország nemzetközileg versenyképes 
volt a búza, a kukorica és a napraforgómag termelésében a kilencvenes évek közepén, 
mint azt - a kukorica 1994-es kivételével - az 1-nél kisebb DRC-mutatók is jelzik. A 
búzára és kukoricára vonatkozó 1996. évi DRC-számok, amelyek Banse és szerzőtársai 
[1999] által elemzett utolsó évre vonatkoznak, nagy hasonlóságot mutatnak a 2000. évi-
vel. A napraforgó szintén nemzetközileg versenyképes volt az utóbbi évben, jóllehet a 
mutató szerint ez a termény éppen határeset. A 2000 és 2002 közötti időszakban azonban 
mind a három termény versenyképessége észrevehetően csökkent, így 2002-re a súlyo-
zott átlagú DRC-mutatók mindhárom esetében meghaladták az egyet. Három fő tényező 
befolyásolta ezt a trendet: 

a) a forint jelentős felértékelődése, amely egyenletesen erősödött 2000 és 2002 kö-
zött;5 

b) a magyarországi 2001. és 2002. évi jó termés miatt a stagnáló belföldi keresleti 
helyzetben további nyomás nehezedett a külföldi vásárlók megtalálására; 

c) a kelet-közép-európai régió növekvő kibocsátása. Magyarország szántófölditermék-
exportjának legnagyobb része az 1990-es években és 2000-ben a balkáni országokba, 
illetve a Független Államok Közösségébe irányult. 2001-ben és 2002-ben ezek az orszá-
gok sokkal nagyobb termést takarítottak be, ezzel importkeresletük összezsugorodott. 
Ukrajna a szántóföldi termékek esetében újra nettó exportőr lett, aláásva ezzel Magyar-
ország pozícióját.6 E nyomás hatására a búza 2000. évi átlagos fob összehasonlító ára 
125,86 euró tonnánkénti árról visszaesett a 2002. évi 98,89 euró tonnánkénti árra, és a 
magyar búzakészletek a 2002-2003. üzleti évben 500 000 tonnával magasabbak voltak a 
megszokottnál. 

Minden egyes szántóföldi termény esetében a társas vállalkozások nemzetközileg ver-
senyképesebbek, mint az egyéni gazdaságok, ahogy azt az alacsonyabb DRC-mutatók is 

5 A forint reálértékben való felértékelődése 2000 és 2002 negyedik negyedéve között 21,3 százalékos volt 
Magyarország 24 legfontosabb kereskedelmi partnerét figyelembe véve. A reálárfolyamok kiszámításához a 
fogyasztói árakat használták, amelyekből 12,3 százalékot tett ki a nominális-effektív árfolyam felértékelődés 
(lásd Darvas [2003]). 

6 Ukrajna 2001-ben és 2002-ben búzából 21,3 és 20,5 millió tonnát termelt, összehasonlításképpen: 
1996-2000. években átlag 14,1 millió tonnát (Prikhodko [2003]). 
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jelzik. Egyik lényeges különbség az egyéni gazdaságok és a társas vállalkozások között a 
nemzetközi kereskedelembe nem kerülő erőforrások tonnánkénti költségei. Például, az 
egyéni gazdaságok által 2001-ben termelt búza esetében a nemzetközi kereskedelembe nem 
kerülő erőforrások költségei átlagosan 14 705 forintot tettek ki. A megfelelő adat a társas 
vállalkozások esetében 12 377 forint volt. A munkaerő-felhasználásban meglévő - alter-
natív költség formájában mérhető - különbségek okozzák az egyéni gazdaságok számára 
a nemzetközi kereskedelembe nem kerülő erőforrások költségeinek magasabb arányát. 

A társas vállalkozások esetében a napraforgó-termesztés nemzetközileg versenyképes 
volt 2000-ben és 2001-ben, és Magyarország teljes napraforgótermésének körülbelül 
egyharmadát exportálják. Egyetlen vállalat (Cereol Rt.) uralja a kereskedelmi célú olaj-
mag-feldolgozást, és Nemes [2003] szerint a Cereol 2002-ben a belföldi termelőknek 
277,7 tonna/euró árat ajánlott, amíg a fob exportparitáson az átlagos ár 206,5 euró volt 
(2001-ben: 241,2 euró/tonna volt a fob ár). A nemzetközi árak esésével az export lénye-
gesen visszaszorult, különösen mivel 2000-2002-ben az állam nem támogatta az olajos 
magvak és a növényi olaj kivitelét. Magyarország fő piacai Oroszország, Belarusz, Len-
gyelország, Bosznia és Szlovénia. 

A magyar burgonyatermesztés egyik vizsgált évben sem volt versenyképes. A burgo-
nyatermesztésre használt terület lényegesen összezsugorodott a kilencvenes évek elejétől 
(1995-ben majdnem 70 000 hektáron ültettek burgonyát a 2002-es 34 500 hektárhoz ké-
pest). A termelés jelenleg a Nagyalföldön koncentrálódik, de még itt is sokkal kisebb 
területen más terményekhez képes. Az EU-csatlakozás következtében a belföldi termelés 
tovább csökken a lengyel import helyettesítő hatása miatt. 

A magyar cukor- és cukorrépa-kereskedelem kicsi, s ehhez hozzájárul egy erősen 
szabályozott belföldi piac. Két-három vállalat uralja a cukorpiacot, amelyekkel a terme-
lők nagy része szerződéses kapcsolatban van. A hektáronként 40 tonnás átlagos termés-
hozam egy szinten mozog Csehországgal, de kicsinek számít az Egyesült Királysághoz 
és Németországhoz képest (Zimmermann-Zeddies [2002]). A DRC-számítások az jelzik, 
hogy a társas vállalkozások termelése nemzetközileg versenyképes volt 2001-ben és 2002-
ben, de a piac természetéből adódóan a cukorrépa esetében rövid és középtávon lényeges 
változások nem várhatók. 

Ellentétben a szántóföldi növénytermesztéssel, a nemzetközi piacon a magyar állatte-
nyésztés nem volt versenyképes a kilencvenes évek elejétől a közepéig, és Banse és 
szerzőtársai [1999] szerint a tejre és sertésre vonatkozó DRC-mutatók jelentősen 1 fölött 
mozogtak. 2000-2002-ben a társas és az egyéni gazdaságok tejtermelése továbbra sem 
vált versenyképessé a nemzetközi piacon. Bár a tejtermelés termelékenysége - ahogy azt 
a számszerűsített egyensúlyi modell input-output együtthatói mutatják - nem különös-
képpen alacsony, Magyarország nagy kereskedelmi támogatásokkal (hazai kvóták, ma-
gas importvámok és 2001-et megelőzően exporttámogatások) igyekszik nettó exportőri 
pozícióját megőrizni. Az export egységértékei (unit values) alacsonyak - egy példa a 
méretek érzékeltetésére: az egyéni gazdaságok által termelt tej kiigazított egységértéke 
fob határparitáson 2001-ben 64 forint volt literenként, összehasonlítva a nemzetközi ke-
reskedelembe és kereskedelembe nem kerülő erőforrások 35 forintos és 50 forintos lite-
renkénti költségeivel. A nemzetközi kereskedelembe nem kerülő erőforrások legnagyobb 
költségét a munkaerő-felhasználás alternatív költsége jelenti. Utóbbi költségeket az egyé-
ni gazdaságokban (a termelők saját maguknak vagy a családjuknak) nem fizetik ki, így 
nagy különbség van a kifizetett költségek és a DRC-számítások között, mivel az utóbbiak 
a munka és a föld alternatív költségét is tekintetbe veszik. Magyarország kedvezőtlen 
nemzetközi helyzetét tejtermelésben - különösen Szlovákiával összehasonlítva - máshol 
is megemlíti a szakirodalom (Udovecz [2001]). 

Amíg azonban a tej továbbra is versenyképtelen volt, a csirketenyésztők - ahogyan az 
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ágazat kilábalt az orosz válságból, és megnőtt a belföldi kereslet a baromfi iránt - gazda-
sági gyarapodást élhettek meg a 2000 és 2002 közötti időszakban. Jelenleg Németország 
és Ausztria Magyarország legjelentősebb exportpiacai - amióta a 2001. júliusi EU-meg-
állapodás megnyitotta az EU piacait, az eladás jelentős megnőtt.7 Az ágazat profitált a 
2001. évi és 2002. évi rekord mennyiségű betakarításból: a 2002-es üzleti évben a takar-
mányozási költségek 10 százalékkal alacsonyabbak voltak, mint 2001-ben. Ugyanebben 
az időszakban a kibocsátás szintén nőtt.8 Az EU állat-egészségügyi és állatjóléti szabá-
lyozásának átvétele azonban növelni fogja a termelési költségeket (Keszi és szerzőtársai 
[2003]), s ez csökkenti a költségalapú versenyképességet. 

A sertéstenyésztésben nagy különbség van az egyéni és társas vállalkozások nemzetkö-
zi versenyképessége között. Az egyéni gazdaságok versenyképessége a forint felértéke-
lődése miatt romlott 2000 és 2002 között. Az exportőrök állami támogatástól függtek (a 
teljes magyar termelés körülbelül 20-25 százalékát exportálják). A sertésexport 2000 és 
2002 közötti támogatásai - a hús típusától függően - kilogrammonként 27 forinttól 90 
forintig terjedtek. A jövőben a termelés valószínűsíthetően lényegesen vissza fog esni, 
ahogy a hazai támogatások csökkennek az EU-csatlakozással. 

A hazai erőforrásköltségek előrejelzései 2007-re és 2013-ra 

A 3. táblázat részletesen bemutatja a magyar mezőgazdaságra vonatkozó súlyozott erő-
forrásköltség-mutatókat 2007-re és 2013-ra, három különböző forgatókönyv esetén. Min-
den egyes forgatókönyvben megkülönböztetjük azt a változatot, amikor csak árhatásokat 
veszünk figyelembe, attól, amikor ár- és termelékenységi hatások együtt érvényesülnek. 
A 4. táblázat külön mutatja az egyéni gazdaságokat és a társas vállalkozásokat, hely 
hiánya miatt azonban a becsült DRC-mutatókat csak a kombinált ár és termelékenységi 
hatások esetén tüntetjük fel. 

2002-ben csupán a cukorrépa és a csirke súlyozott átlagú DRC-mutatói voltak 1,0 alatt 
az alapforgatókönyv esetén, amikor csak az árhatásokat vesszük figyelembe, ezek nem is 
változnak, sem 2007-ben, sem pedig 2013-ban. Az árhatások - alapvetően a termelési 
tényezőkkel (a munkaerővel és a földdel) kapcsolatos költségek növekedése miatt - nega-
tívan befolyásolják a versenyképességet. Ha azonban a termelékenység múltbeli rátái 
fennmaradnak, akkor képesek ellensúlyozni az árváltozások kedvezőtlen irányú hatását. 
Például a búzára vonatkozó DRC-mutató 1,23 volt 2002-ben, de ez 2007-ben lecsökken 
1,0-re, illetve 2013-ban 0,87-re, ha mind az ár- mind pedig a termelékenységi hatásokat 
figyelembe vesszük az alapforgatókönyv esetében. A tej kivételével a többi termék eseté-
ben is hasonló a kép. 

Az árhatások erősebbek az EU-csatlakozási forgatókönyv, mint az alapforgatókönyv 
esetén, különösen a föld és munka költségnövekedése miatt. Ezek az árhatások szignifi-
kánsan rontják a nemzetközi versenyképességet: például a búza, illetve a sertés a DRC-
mutatói a 2002. évi 1,23, illetve 1,38 értékről 2007-re 1,69-re és 1,8-ra, 2013-ra pedig 
1,94-re és 2,26-ra emelkednek, ha csak az árhatásokat vesszük figyelembe. Továbbá a 
szántóföldi terményeknél, amíg az alapforgatókönyv esetében a termelékenység változá-
sának múltbeli szintjei elégségesek az árhatások ellensúlyozására, ez nem igaz az EU-
csatlakozási forgatókönyv esetében. Például a búza és a kukorica DRC-mutatói 2007-re 
1,32-t, illetve 1,2-t mutatnak, amikor mind az árhatásokat, mind pedig a termelékenység 

7 A csirkehús exportja körülbelül 10 százalékkal nőtt 2001-ben. Magyarország kapott egy 102 000 tonnás 
vámmentes kvótát, és megnyitott egy 15 000 tonnás kvótát az EU-ból érkező baromfi számára. 

8 A tyúkok és tojók nyitó állománya 2002-ben 11 százalékkal volt magasabb a 2001. évi szintnél. 
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változásának múltbeli szintjeit figyelembe vesszük, ellentétben a 2002-es 1,23 és 1,15 
értékekkel. Másképpen fogalmazva: ahhoz, hogy Magyarország nemzetközi versenyké-
pességét javítsa a szántóföldi terményeknél, a múltbeli szinteken felül kell növelnie a 
termelékenységet, azért, hogy a csatlakozás kedvezőtlen irányú árhatásait ellensúlyozza. 
A sertés és a csirke esetében a termelékenység változásának múltbeli szintjei elégsége-
sek, hogy a csatlakozás kedvezőtlen irányú árhatásait ellensúlyozzák, mert a fő költség-
növelő tényező a csatlakozással kapcsolatban a föld, amelynek kisebb az összes költség-
hez viszonyított aránya a szóban forgó termékek esetében. Ezek a számítások azonban 
nem veszik figyelembe a pótlólagos befektetések költségeit, amelyek szükségesek az EU 
által megkövetelt állatjóléti és más szabályozások teljesítéséhez. 

Ha Magyarország Spanyolországot és Portugáliát követi, és profitál a csatlakozást 
követő termelékenységnövekedésből, mint ahogy a harmadik forgatókönyv feltételezi, 
akkor a nemzetközi versenyképesség lényegesen nő. E forgatókönyv szerint a DRC-
mutatók minden termék esetében valószínűsíthetően 1,0 alatt lesznek 2007-ben és 2013-
ban, kivéve a tejet, valamint a burgonyát 2007-ben. 2013-ra a búza, a kukorica és a 
napraforgómag mutatói lényegesen 1,0 alatt lesznek.9 Ha növekszik a termelékenység, 
akkor Magyarország újra eléri vagy javítja a kilencvenes évek közepén jellemző verseny-
képességi pozícióját. 

A 4. táblázat különbséget tesz az egyéni, illetve a társas formában működő gazdasá-
gok között. Anélkül, hogy megismételnénk azokat a kiemelt trendeket, amelyeket a 3. 
táblázat esetében elemeztünk, két további következtetetést lehet levonni. Először, a csat-
lakozásnak sokkal inkább kedvezőtlen hatása van az egyéni gazdaságok által megtermelt 
termények nemzetközi versenyképességére, mint a társas gazdálkodások esetében. Ez 
azért van, mert a társas vállalkozások az egyéni gazdaságokhoz képest jóval kevesebb 
egységnyi nemzetközi kereskedelembe nem kerülő termelési tényezőt használnak fel egy-
ségnyi nemzetközi kereskedelembe kerülő költségre vonatkoztatva. A csatlakozás fő ár-
hatásai főként a föld, kisebb mértékben pedig a munkaerővel kapcsolatban jelentkeznek, 
amelyek sokkal nagyobbak, mint a kibocsátások, illetve a kereskedelembe kerülő ténye-
zők piaci áraiban bekövetkező változások. Például a búza DRC-mutatói 2007-ben a csat-
lakozási forgatókönyv megvalósulásakor a termelékenység változásának múltbeli rátái 
esetén 1,72 és 1,22 értékeket vesznek fel az egyéni, illetve a társas gazdaságok esetében, 
ellentétben a megfelelő mutatók 2002. évi 1,51, illetve, 1,16 értékeivel. Másodszor, a 
termelékenység növekedése nélkül az egyéni gazdaságok kibocsátása nagyobb részt ver-
senyképtelen marad. Ha a csatlakozási forgatókönyv esetén csak a múltbeli termelékeny-
ségi növekedési ráták valósulnak meg, akkor 2007-ben és 2013-ban is csak a csirkete-
nyésztés lenne nemzetközileg versenyképes. Különösen versenyképtelen marad a sertés, 
és a mutatók az összes termény esetében 1,0 felettiek. Ezzel ellentétben, ha a társas 
gazdálkodások a termelékenység növekedésének múltbeli rátáit elérnék is a csatlakozási 
forgatókönyv esetén, akkor a csirkén kívül a napraforgó-, cukorrépa- és kukoricaterme-
lés is nemzetközileg versenyképes lenne 2013-ban. A búza mutatója (1,09) azt sugallja -
tekintetbe véve 1,0-hez való közelségét - , hogy a leghatékonyabb búzatermelő társas 
gazdaságok szintén megállnák helyüket a nemzetközi versenyben. Mind az egyéni, mind 
a társas gazdaságok számára a termelékenység növekedésének múltbeli rátái nem elegen-
dők ahhoz, hogy javítsák a magyar tejtermelés versenyképességét. 

9 Meg kell jegyezni, hogy - miként azt a számszerűsített egyensúlyi modell input-output mátrixai jelezték 
- Magyarország jelenleg a tej esetében termelékenyebb, mintha az EU-14 termelékenységének múltbeli 
növekedési rátáival számolnánk a csatlakozási forgatókönyv esetén (lásd 4. lábjegyzet). Egy kis javulás 
valószínűsíthető a tej DRC-mutatója esetében, ha a termelékenységkonvergencia forgatókönyve valósul meg, 
összehasonlítva azzal a helyzettel, ha termelékenység múltbeli növekedési rátái maradnának fenn, mert a 
tejtermelő gazdák (gazdaságok) hasznot húzhatnak a többi szektor fellendülő termelékenységéből. 
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Következtetések 

A tanulmány a magyar mezőgazdaság piaci jövedelmezőségét és nemzetközi versenyké-
pességét elemzi a csatlakozás előtt, illetve néhány forgatókönyvet vázol fel a 2007. és a 
2013. évekre vonatkozóan. Összekapcsolva a 2000-től 2002-ig terjedő elemzést a szám-
szerűsített egyensúlyi modell eredményeivel, valamint különböző termelékenységi válto-
zások feltételezésével, megkíséreltük, hogy válaszoljunk a hazai erőforrásköltségek felő-
li megközelítést érő leggyakoribb kritikával, amely szerint ez a megközelítés statikus; és 
felbecsüljük az árak és termelékenység dinamikus változásainak hatásait. Az elemzés azt 
mutatja, hogy a 2000-től 2002-ig terjedő időszakban a magyar (szántóföldi) növényter-
mesztés nemzetközi versenyképessége gyengült, ami a forint felértékelődése, a stagnáló 
belföldi kereslet, illetve a közép-kelet-európai országok növekvő kibocsátása miatti süllyedő 
exportárak miatt következett be. Míg az állattenyésztők profitáltak az alacsonyabb takar-
mányozási költségekből, a tej- és - kisebb mértékben - a sertéstermelés versenyképtelen 
maradt. Az egyéni és társas gazdaságok között a kilencvenes évek közepén a nemzetközi 
versenyképességben meglévő különbségek továbbra is megmaradtak. 

A számszerűsített egyensúlyi modell eredményeit felhasználva, három forgatókönyv 
esetében becsültünk a DRC-mutatókat 2007-re, illetve 2013-ra. Az elemzés kimutatja, 
hogy a csatlakozás negatívan hat a nemzetközi versenyképességre az emelkedő tényező-
költségek - elsősorban a föld, kisebb mértékben a munkaerő költségeinek - növekedése 
miatt. Míg a sertés és a csirke esetében a termelékenység növekedésének múltbeli rátái 
képesek ellensúlyozni a csatlakozással járó kedvezőtlen irányú árhatásokat, elégtelenek 
bizonyulnának a szántóföldi növények esetében. A csatlakozással járó kedvezőtlen irá-
nyú árhatás nagyobb mértékben érvényesül a szántóföldi növények termelésében érde-
kelt egyéni gazdaságokban, mint a társas vállalkozásokban, mert ez utóbbiak kevesebb 
egységnyi nemzetközi kereskedelembe nem kerülő termelési tényezőt használnak fel egy-
ségnyi nemzetközi kereskedelembe kerülő költségre vonatkoztatva, mint az egyéni gaz-
daságok. 

Mind a társas, mind pedig az egyéni gazdaságoknak „dinamikusan" kell növelniük a 
termelékenységüket a (szántóföldi) növénytermesztés területén, hogy ellensúlyozzák a 
magas tényezőköltségek hatását, ha javítani - vagy akár csak megőrizni - kívánják nem-
zetközi versenyképességüket. Ha azonban Magyarország lényeges termelékenységnöve-
kedésről tesz bizonyságot a csatlakozás után, és konvergál az EU-14-hez, újra eléri vagy 
javítja a kilencvenes közepén jellemző versenyképességi helyzetét. E szerint a forgató-
könyv szerint 2013-ra a súlyozott átlagú DRC-mutatók, a burgonya kivételével, minden 
növény esetében lényegesen 1,0 alatt lennének. 
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SZABÓ G. GÁBOR 

A szövetkezeti identitás - egy dinamikus megközelítés 
a szövetkezetek fejlődésének gazdasági nézőpontú 

elemzésére 

A tanulmány a nyugat-európai szövetkezés lényegét és fejlődési irányait vizsgálja. A 
szövetkezeti rendszerek elemzéséhez szükség van az úgynevezett szövetkezeti-
identitás-felfogás elemeinek és kapcsolódásainak vizsgálatára. A koncepció legfonto-
sabb részei: a „szövetkezet" definíciója, a szövetkezetek alapvető céljai és az eléré-
sükhöz szükséges funkciók (szerepek), valamint az úgynevezett szövetkezeti alapel-
vek. A felfogás segítségével végzett elemzés fő állítása, hogy a holland esetben az 
alapelv (a termék áll a középpontban) és a szövetkezetek célja (a tagok jövedelmé-
nek növelése) változatlanul érvényes, azonban a különböző új (marketing-, finanszí-
rozási, szervezeti) stratégiák megvalósításához szükség van a funkciók megváltozá-
sára. További (inter-, illetve multidiszciplináris) kutatások szükségesek a szövetke-
zeti identitás vizsgálatára az egyes országok, ágazatok és (azon belül) tevékenységi 
körök és szektorok között.* 
Journal of Economic Literature/EconLit Classification: Q130, L140, L220. 

A tanulmány alapjául szolgáló kutatás célja az új kihívásokkal szembesülő nyugat-európai 
(kiemelten holland) szövetkezés lényegének és fejlődési irányainak közgazdasági elemzé-
se. A kutatás empirikus része (elsősorban a holland és részben a dán) marketing- és 
feldolgozó- (alapvetően tej-) szövetkezetekre vonatkozott, mivel elsősorban ebben a kör-
ben zajlanak azok a legérdekesebb változások, amelyek jelzik a jövőben bekövetkező 
változások fő irányát. 

A vizsgálat abból indult ki, hogy a - a tagszervezeteken, szövetségeken keresztül, 
körülbelül 800 millió taggal rendelkező - Szövetkezetek Nemzetközi Szövetsége (SZNSZ) 
által 1995-ben deklarált úgynevezett szövetkezeti identitás megközelítése1 nem alkalmas 
alap a (mezőgazdasági) szövetkezés lényegére vonatkozó, közgazdasági szempontú vizs-
gálatokra. Különösen nem használható ez a megközelítés a valós (gazdasági) helyzethez 
alkalmazkodó fejlődési utak megértésére. A magas taglétszámon kívül növeli az említett 
nyilatkozat súlyát, hogy számos országban, így Magyarországon is, ez szolgál a szövet-
kezetekkel kapcsolatos jogi szabályozás, illetve az esetleges támogatási jogcímek megha-

* A tanulmány - terjedelmi okokból - rövidített és átszerkesztett változata a Transition in Agriculture -
Agricultural Economics in Transition című jubileumi konferencián (MTA KTI, 2004. november 7-8.) el-
hangzott előadásnak. A szerző köszöni Kostas Karantininis értékes megjegyzéseit és a kutatások kiterjesz-
tésre vonatkozó ajánlásait, valamint Kispál Vitai Zsuzsanna hozzászólását. Az írás alapjául szolgáló kutatást 
a Magyar Ösztöndíj Bizottság és a holland NUFFIC tette lehetővé. Külön köszönet a Holland Szövetkezeti 
Tanács (NCR) és a Wageningeni Egyetem (WU) kollektívájának önzetlen segítségükért. A kutatást az OTKA 
(F025983 és F038082) és az OKTK (A/0118/2004) támogatta. 

1 ICA [1995], MacPherson [1994], SZNSZ [1995], 

Szabó G. Gábor az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos főmunkatársa. 
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tározásának alapjául. Szintén fontos probléma, hogy a közvélemény - és így a lehetséges 
szövetkezeti tagok - számára az SZNSZ állásfoglalása (különösen az úgynevezett egy 
tag-egy szavazat elve) kialakít egy, a környezethez alkalmazkodni nem tudó, elavult 
szövetkezetről elterjedő elképzelést. Ez erősen befolyásolja a szövetkezetek valós gazda-
sági szerepének megítélését, versenyképességét is. A holland (és részben a dán) szövet-
kezés fejlődési tendenciáit vizsgálva jutottunk el a szövetkezeti identitás koncepció2 meg-
fogalmazására, amely módszertani alapként későbbi, akár komparatív típusú, nemzetkö-
zi szövetkezeti kutatás kiindulópontjaként is szolgálhat. 

A tanulmányban először a szövetkezeti identitás elemeit, valamint a közöttük lévő 
kapcsolatokat vizsgáljuk, majd a holland szövetkezeti példát elemezzük a koncepció se-
gítségével. Végül további kutatások szükségességét vázoljuk fel a szövetkezeti identitás-
sal és a szövetkezés lényegével kapcsolatban. 

A szövetkezeti identitás - közgazdász szemmel 

A szövetkezeti identitás elemei 

A tanulmányban a szövetkezeti identitás megközelítést használjuk kiindulópontként a szö-
vetkezés alapvető összefüggéseinek feltárásához. Ahhoz, hogy egy (mezőgazdasági) szö-
vetkezeti rendszert megfelelően elemezni tudjunk, szükség van a szövetkezeti identi-
tást alkotó elemek vizsgálatára. A megközelítés legfontosabb részei: 1. a szövetkezet 
definíciója, 2. a szövetkezetek alapvető céljai és az elérésükhöz szükséges funkciók, 3. 
valamint a szövetkezeti alapelvek bemutatása. Ezek bizonyos tekintetben „megjelenítik" 
a szövetkezetek lényegét, s ezért természetesen szervesen hozzátartoznak a szövetkezeti 
identitás felfogásához kapcsolódó koncepcióhoz. 

Első pillantásra az előzőkben vázolt megközelítés igen nagy hasonlóságot mutat a Szö-
vetkezetek Nemzetközi Szövetsége (SZNSZ) által meghirdetett új szövetkezeti iden-
titás egyes elemeivel. Az utóbbi identitásfelfogás főbb részei: 

- a szövetkezet definíciója, 
- a (mozgalom szempontjából) lényeges értékek felsorolása, 
- a szövetkezeti alapelvek (felülvizsgált) listája. 
A megközelítési módot, hogy a szövetkezeteket a szövetkezeti identitás felfogásán ke-

resztül elemezzük, az SZNSZ határozattervezete adta. Ennek ellenére alapvető különbség a 
kétféle identitásmegközelítés között, hogy az SZNSZ 1995 szeptemberében elfogadott aján-
lását minden (a kötelékébe tartozó) szövetkezetre egyaránt érvényesnek tekinti. Az elméleti 
irodalom és az empirikus vizsgálatok azonban azt sugallják: kétséges, hogy az egyes orszá-
gok, ágazatok stb. szövetkezeti életét egységes identitás jellemezné. Bár nyilvánvaló, hogy 
a - már Ihrig [1937] által is feltárt - gazdasági lényeg mindenfajta önszerveződésre alapu-
ló, tehát valódi szövetkezésben3 megtalálható, azonban annak gyakorlatban való megjele-
nése a különböző politikai, gazdasági és társadalmi környezetben eltérő lehet. 

A két identitásfelfogás között azonban más, fontos különbségek vannak. A leglényege-
sebb eltérés, hogy az SZNSZ [1995] megközelítése igen erősen szociális és ideológiai színe-

2 Az az ötlet, hogy meg kellene vizsgálni a szövetkezetek céljait, alapelveit és „szükségességét" szektoron-
ként, az Adrié Zwanenberggel 1995 januárjában folytatott beszélgetés során született. Ez ellentétben van azzal 
a véleménnyel, hogy meg lehet találni a szövetkezeti alapelvek egy univerzális listáját (SZNSZ [1995]). Ez volt 
a kiindulópont ahhoz, hogy szerző megpróbáljon kidolgozni egy „alternatív szövetkezeti identitás koncepciót". 

3 Tehát nem az állam által alapított és mesterségesen, a gazdasági szükségszerűségnek és társadalmi-
kulturális környezetnek meg nem felelő szövetkezetekre gondolunk, amelyek sok fejlődő és egyes volt szo-
cialista országban is elterjedtek. 
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zetű, míg az általunk vázolt inkább alkalmas a közgazdasági elemzésre. Az egész felsoro-
lás, sőt maga a megfogalmazás mikéntje, a szóhasználat is egyfajta ideologikus atmoszférát 
teremt az SZNSZ-állásfoglalás körül, amely elsősorban a szövetkezetek szociális, kulturá-
lis szerepét és jelentőségét emeli ki meghatározásában. Ezzel szemben amellett érvelünk, 
hogy a továbbiakban a szövetkezeti identitás általunk használt felfogása a definíción és az 
alapelveken kívül tartalmazza a szövetkezetek alapvető céljait és az azok megvalósításához 
szükséges funkciókat az adott területre (például országra és/vagy tevékenységi körre, szek-
torra stb.) és (általában) bizonyos időszakra. E kiegészítő elemek segítségével a szövetke-
zetek gazdasági lényegét, jelentőségét és hatását pontosabban lehet megközelíteni. 

Ezért meg kell különböztetnünk a szövetkezetek alapvető célját és az eléréséhez szüksé-
ges funkciókat. Egy határozott, világos szövetkezeti identitás esetében (figyelembe véve 
például az adott országot, ágazatot és tevékenységi kört/szektort) a fő cél változatlan, 
csupán a megvalósításához szükséges szerepek változnak, összhangban a világban lezajló 
új fejleményekkel. 

A szövetkezet definíciója 

A szövetkezeti elméletben és a jogi szabályozásban a szövetkezetek fogalmának sokfajta 
meghatározását találhatjuk meg, amelyek sokszor alapvetően különböznek egymástól. 
Ezek többsége általában a szövetkezet rövid összefoglalásaként született meg, s a szerzők 
próbáltak minden lényeges ismérvet besűríteni. Valójában ezek nem elégséges eszközök 
a szövetkezés lényegének feltárására, s főként nem azok közgazdasági szempontból. En-
nek ellenére szükséges definiálnunk, legalábbis körülírnunk, hogy mit értünk szövetke-
zeten. Az amerikai elképzelés, amelyet a holland felfogás is tükröz, igen röviden megfo-
galmazva a következő (Barton [ 1989a] 1. o.). „A szövetkezet egy olyan vállalkozási 
forma, melynek igénybe vevői egyben tulajdonosai is annak és egyben igazgatják is azt, 
valamint a haszonból az igénybevétel alapján részesednek." 

Lényeges az úgynevezett hármas egység: tulajdonos (kockázatviselő) - irányító (a 
főbb döntéseket hozó) - használó (a szövetkezet szolgáltatásait igénybe vevő) megléte, 
amelynek értelmében a tagok egyszerre tulajdonosai a szövetkezetnek, tehát viselik a 
kockázatot, meghozzák a főbb döntéseket a (közös) vállalkozást illetően, és forgalmat 
bonyolítanak le a szövetkezettel, azaz igénybe veszik a szövetkezetet, amely a vállalko-
zás gazdasági tevékenységének az alapja. 

Bár egészében véve a Szövetkezetek Nemzetközi Szövetsége (SZNSZ) által 1995 szep-
temberében nyilvánosságra hozott szövetkezeti identitás állásfoglalás nem alkalmas alap 
célunk elérésére, kiindulópontja, a szövetkezet definíciója, meghatározása érdekes lehet 
az előbb említett amerikai és a későbbiek során említendő holland definícióval összeha-
sonlítva. „A szövetkezet olyan személyek autonóm társulása, akik önkéntesen egyesültek 
abból a célból, hogy közös gazdasági, társadalmi és kulturális szükségleteiket és törekvé-
seiket kielégítsék egy közös tulajdonú és demokratikusan irányított vállalaton keresztül." 
(SZNSZ [1995] 77. o.) 

Szövetkezeti célok és funkciók 

A megalakításra, létezésre ösztönző igazi, valódi szükség megléte központi jelentőségű a 
szövetkezetek hosszú távú fennmaradásában. Az (általában gazdasági) ösztönzők léte 
alapvető fontosságú az elsődleges szövetkezetek megalakítása és (számos esetben) azok 
központba szervezése során. A holland és a dán szövetkezés igen jó példa a valós gazda-
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sági szükség kiemelkedő szerepének hangsúlyozására a rugalmas és életképes szövetke-
zeti rendszer - alulról felfelé történő - kialakításában. Mindazonáltal az adott helyzet 
határozza meg (legalábbis működő piacgazdaságban), hogy mely célok emelkednek ki 
meghatározott (gazdasági) feltételek között. Alapvetően két nagy csoportot különböztet-
hetünk meg: a gazdasági és a szociális, társadalmi célok csoportját. Egyes szövetkeze-
tek, szövetkezeti mozgalmak kitűzhetnek maguknak többfajta célt is, például gazdasági-
akat és szociálisakat egyaránt. Természetesen előfordulhatnak másfajták (politikai, vallá-
si, kulturális stb. célok) is, ezek azonban - témánk szempontjából - nem lényegesek. 
Összességében a szövetkezeti identitás gazdasági szempontú megközelítéséhez (piacgaz-
dasági körülmények között) fontos kiindulópont jelent az első két csoport. 

Kiemelkedő' fontosságú elválasztani az alapvető célokat és szerepeket annak érdeké-
ben, hogy egy bizonyos fajta szövetkezés rugalmasságát és sikerét magyarázni tudjuk. A 
holland példa nagyon jól aláhúzza az említett megkülönböztetés fontosságát. 

Figyelembe kell vennünk azt a három alapvető kapcsolatot, amely fennállhat a tag és a 
szövetkezet között (van Dijk [1994/1995]): 1. termékvonalon, 2. tőke tekintetében, 3. 
igazgatási-ellenőrzési vonatkozásban. Az úgynevezett gazdasági szövetkezeti alapelvek és 
az úgynevezett arányosság típusú alapelvek természetesen e három fő vonal mentén jönnek 
létre, hiszen ezek a szövetkezet és tag közötti kapcsolattal összhangban alakulnak ki. 

A szövetkezeti alapelvek4 

Bár a szövetkezeti identitás sok egyéb szempontot is magában foglal, esetünkben a defi-
níciót, a célokat és a funkciókat. A legtöbb szövetkező számára azonban az úgynevezett 
szövetkezeti alapelvek betartása jelenti a szövetkezet valódiságának feltételét. Barton 
[1989Z?] szerint a szövetkezeti alapelvek a definícióval együtt „... megőrzik a szövetkezet 
formájú vállalkozás lényeges célkitűzéseit és egyediségét."5 (23. o.) Ebből a megállapí-
tásból kitűnik, hogy az alapelvek rendkívül fontosak a szövetkezeti identitás meghatáro-
zásához, s e véleményt sok más szerző is osztja (Davis [1995], MacPherson [1994], 
Rokholt [1999]. 

Fontos szövetkezeti előny lehet a tagok számára a köztük fennálló informális és eseten-
ként szoros személyes kapcsolat. Továbbá, a speciális szervezeti forma és döntéshozatali 
mechanizmus, amelyet egyébként sokszor a szövetkezetek rugalmatlansága sarokkövé-
nek tartanak, valamint az úgynevezett szövetkezeti alapelvek (ICA [1995], Hakelius [1996], 
Rokholt [1999]) a tag és a szövetkezetek közötti bizalom formális-jogi biztosítékai.6 Az 
említett bizalom (Spear [1999]) az egyik oka, hogy - más alternatív koordinációs (szer-
ződéses) formákhoz képest - a szövetkezetek esetében az úgynevezett kapcsolatfenntartási 
probléma (hold-up problem) nem olyan jelentős (Hendrikse-Veerman [2001], Karantininis-
Nielsen [2004], Royer [1999], Staatz [1984]). 

Craig-Saxena [1984] rámutatnak, hogy a szövetkezeti alapelvek ereje egyszerűségük-
ben, világos megfogalmazásukban és könnyen érthetőségükben rejlik. Szintén jellemzője 
az elveknek, hogy belső konzisztenciával és logikával rendelkeznek, nagymértékben füg-

4 Szükséges lenne, hogy különbséget tegyünk a szövetkezetek alapelvei és az általuk alkalmazott politika 
és gyakorlati tevékenységek között. Hely hiányában azonban itt csak hivatkozni tudunk a témában megjelent 
egyik legvilágosabb írásra (Barton [1989b] 23. o.), amely segít eligazodni a fent említett fogalmak között. 

5 Barton idézett művében a szövetkezeti alapelvek négy különböző rendszerét (a rochadeli, a hagyomá-
nyos, az arányossági, illetve a jelenkori) elemzi, de ezekre terjedelmi korlátok miatt nem térünk ki. 

6 Ihrig [1937] az úgynevezett szerkezeti (alap)elveket a szövetkezeti tevékenység alapjának, formai-jogi 
biztosítékának tartotta, de nem tekintette azokat a szövetkezeti lényeg egyedüli képviselőinek. Az úgyneve-
zett mozgalmi elveket pedig semmiképpen sem tartotta megváltozhatatlannak, azokat rugalmasan fogta fel. 
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getlenül az őket körülvevő környezettől, amelyben működnek, valamint hosszú időn át 
érvényesek (vi. o.). 

Az SZNSZ által meghatározott szövetkezeti identitás jó példáját jelenti a (gazdasági) 
valóságtól való nagyfokú „függetlenség" alkalmazásának. Reagálni próbálva a világban 
végbemenő gazdasági és szociális változásokra, a Szövetkezetek Nemzetközi Szövetsége 
munkacsoportot hozott létre, hogy áttekintse a szövetkezeti alapelveket és alapvető értéke-
ket (Böök [1989], [1992]). Ennek eredményeképpen 1995 szeptemberében (Manchester-
ben) deklarálták az újrafogalmazott szövetkezeti identitást, amely - a már említett definíci-
ón kívül - az „alapvető értékek" megemlítése mellett, a következő alapelveket tartalmazza: 
7. önkéntes és nyílt tagság; 2. demokratikus tagi ellenőrzés; 3. a tagok gazdasági részvéte-
le; 4. autonómia és függetlenség; 5. oktatás, képzés és információ; 6. szövetkezetek közötti 
együttműködés; 7. közösségi felelősség (SZNSZ [1995] 77-78. o.).7 

A szövetkezeti identitás elemeinek beágyazottsága és kapcsolataik? 

Miután elemeztük a koncepció alkotórészeit, nézzük meg, hogyan kapcsolódnak ezek 
egymással a valós életben. Az 7. ábra bemutatja a szövetkezeti identitás elemek közötti 
főbb kapcsolatokat és viszonyukat a „gondolati" és „fizikai" valósághoz. 

Természetesen minden társadalomban létezik az értékek egy tágabb rendszere, amely 
minden társadalmi tevékenységnek, így a gazdaságinak is az alapja. Az értékek három 
legfontosabb csoportja (gazdasági, társadalmi, kulturális) az 7. ábrán is látható. A vé-

1. ábra 
A „szövetkezeti identitás" elemeinek beágyazottsága és kapcsolódásai 

ÉRTÉKEK (gazdasági, társadalmi, kulturális) 

C É L O K 

- gazdasági 
- társadalmi 

F U N K C I Ó K 

(szerepek) 

A L A P E L V E K 

(formai-jogi 
biztosítékok) 

G Y A K O R L A T C É L O K 

- gazdasági 
- társadalmi 

F U N K C I Ó K 

(szerepek) 

A L A P E L V E K 

(formai-jogi 
biztosítékok) 

G Y A K O R L A T 

7 Az elvek rövid, néhány soros kifejtését az olvasó (magyarul) a már többször említett SZNSZ (1995) 
anyagban találhatja meg. 

8 Bővebben lásd Szabó [1997], 
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kony fekete nyíl jelenti az értékek befolyásoló hatását a szövetkezeti célokra, amely 
értelemszerűen az egyes értékek társadalmi súlyától is függ. Ha a társadalom értékrendje 
(társadalmi tó'kéje) stabil, akkor ez alapján könnyebb megfogalmazni az - akár hosszabb 
távon is érvényes - (szövetkezeti) célokat. A dán és a holland mezőgazdasági szövetke-
zés gyakorlata jó példa az utóbbira. A nagy társadalmi átalakulások hatással lehetnek a 
szövetkezés szellemi bázisára, egy erős identitással rendelkező szövetkezés befolyásol-
hatja az alapjául szolgáló értékeket, bár ez a kapcsolat általában viszonylag gyenge (lásd 
fekete szaggatott vonal az ábra bal felső sarkában). 

A szövetkezetek többfajta célt is kitűzhetnek, de ezek alapvetően két fő csoportba 
sorolhatók: gazdaságiak és társadalmiak. Természetesen lehetségesek más (például kul-
turális) célok is, de ha nem a gazdasági az elsődleges, akkor a szövetkezet nem lesz 
autonóm, önfinanszírozó, függni fog az államtól és/vagy más szervezetektől, s aki a 
tőkét adja, az szabja meg a feltételeket. A két legfontosabb cél az 1. ábra bal felső 
sarkában látható, s ez a kiindulópontja vizsgálatunknak. 

A tagok meghatározhatják a funkciókat is (lásd szürke nyíl), annak érdekében, hogy az 
alapvető szövetkezeti célt teljesíteni tudja a szövetkezet. Gazdasági szempontból vizsgál-
va ezt a folyamatot, lényeges, hogy piacgazdasági viszonyok között a fő cél ugyanaz 
lehet hosszabb távon is, de a funkciók átalakulnak, annak megfelelően, hogy hogyan és 
milyen gyorsan változik a környezet (lásd a következő fejezetben a holland példát). En-
nek megfelelően a funkciók megváltozhatnak, a környezet különböző változásainak hatá-
sára (lásd szürke nyíl a környezettől a funkciókig). 

A funkciókból adódó egységes szövetkezeti identitás megléte estién formai-jogi bizto-
sítékot jelentő alapelvek fogalmazhatók meg (lásd később), amely kapcsolatot normál 
esetben a szürke nyíl fejezi ki a funkcióktól az alapelvekig. 

A gyakorlat a vizsgált folyamat végén található, ahogy az 1. ábrán látható. Egy erős és 
rugalmas szövetkezeti identitás esetén a napi működés az utolsó modul. A normál „szö-
vetkezeti út" követhető az 1. ábrán a szürke nyilak mentén. A szaggatott nyilak gyengébb 
kapcsolatos jelentenek, ennek ellenére elképzelhető például, hogy a szövetkezeti gyakor-
lat befolyással van a környezetre, bár inkább az ellenkező irányú hatás a jellemző.9 

A holland szövetkezés a múltban és a jövőben10 

A mezőgazdasági szövetkezet holland fogalma 

A mezőgazdasági és kertészeti szövetkezet fogalmán Hollandiában a szövetkezők a követ-
kezőket értik: „Gazdasági szervezet, amelyben farmerek vagy kertészek folyamatosan 
együttműködnek, és gazdasági tevékenységük egyes részeit összefogják, közös kocká-
zattal és közös felelősséggel, annak érdekében, hogy az adott gazdasági tevékenységet 
amennyire lehetséges, jövedelmezővé tegyék, miközben az egyes mezőgazdasági vállal-
kozások más funkcióinak önálló természetét megőrzik." (NCR [1993] 16. o.) A leglénye-
gesebb információ, hogy a szövetkezet elsősorban marketingeszköz és az üzleti vállalko-
zás egyik lehetséges szervezeti formája, tehát tisztán „gazdasági" képződmény. 

A dánhoz hasonlóan a holland szövetkezeteknek is alapvető jellegzetessége - ami nem 

9 Terjedelmi korlátok miatt csak megemlítjük, hogy egy másik tanulmányunkban (Szabó [1997]) részle-
tesen elemeztük (az ábrán vastag fekete vonallal jelzett) három nagy veszélyt is, amely a nem elég erős 
identitással rendelkező szövetkezeteket érintheti. 

10 Terjedelmi korlátok miatt a holland mezőgazdasági szövetkezés történeti fejlődéséről és az egyes szek-
torok jellemzéséről lásd Süveges [1991]; Szabó [1996]; illetve angolul: NCR [1993]; van Diepenbeek [1989]; 
van Dijk-Veerman [1990]. 
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mondható el minden európai unióbeli országról - az államtól való teljes függetlenség már 
a szövetkezeti mozgalom kezdete óta. Az állam semmilyen különleges módon nem támo-
gatta (megalakulásukkor) és támogatja a szövetkezeteket a többi vállalkozási formával 
szemben. Hollandiában ugyanis a szövetkezeteket, az Egyesült Államokhoz hasonlóan, 
csupán az üzleti élet egyik lehetséges szervezeti formájának tekintik. Az állam ilyen téren 
való semlegessége miatt a szövetkezetek nem számíthattak állami forrásra, aminek ter-
mészetesen igen jelentós hatása volt a szövetkezeti fejlődésre s elsősorban a finanszírozá-
si módszerekre. 

Kezdetben, mivel a farmerek tőkéjüket majdnem teljes egészében a földjükbe és a farm 
műveléséhez szükséges eszközökbe, valamint épületekbe fektették be, a szövetkezetek lét-
rehozásához szükséges tőkét a bankoktól kellett megszerezni. A hitelhez a bank számára 
szükséges biztosítékot az alapszabályban lefektetett következő szabályok garantálták: 

1. a farmer köteles minden termékét a szövetkezeten keresztül értékesíteni; 
2. kilépés esetén büntetés fizetése; 
3. korlátlan felelősség a szövetkezet tartozásaiért. 
A kötelező értékesítés ma is fontos jellemző, különösen a tej szövetkezetek esetében, 

mivel meglehetősen nagy befektetések szükségesek ebben a szektorban. Kilépés esetén 
büntetést kellett fizetni, hiszen a visszamaradókra nagyobb adósságteher maradt, nem 
szólva a kapacitáskihasználás problémájáról. A korlátlan felelősség - a szövetkezetek 
saját tőkéjének erősödésével - egyre inkább a korlátolt felelősség felé mozdult el, ma is 
ez a jellemzőbb forma. 

Hangsúlyozni kell még, hogy az egyes farmok különállásukat megtartják, s csupán 
tevékenységük egyes elemeit egyesítik szövetkezetben (részleges integráció) a költségek 
csökkentése és a hatékonyság növelése érdekében, s teszik mindezt közös kockázat és 
felelősség vállalása mellett. 

A fő cél változatlan 

A szövetkezeti identitás elemzéséhez azonban nem elegendő a definíció, hanem vizsgál-
nunk kell a fő célokat is. Az alapvető és mindmáig változatlan cél a holland esetben 
tisztán gazdasági: a tagok jövedelmének növelése, tehát nem közellátási vagy foglalkoz-
tatási cél, amelyre sok példát találhatunk a volt szocialista és fejlődő országokban. Ebben 
a felfogásban nagy jelentősége van a holland szövetkezeteknek, azáltal, hogy: 

- egyrészt folyamatos és esetenként (szektoroktól függően) nagy piaci pozíciót biztosí-
tanak a farmertagnak; 

- másrészt biztosítják számára a farmjába és a szövetkezetbe befektetett tőke megtérü-
lését. 

A tagok gazdálkodásával összefüggő szövetkezeti tevékenység várt folytonossága 
(hosszabb távon) szintén a legfontosabb ösztönzőkhöz tartozik a szövetkezet alapítását, 
illetve a szövetkezeti tagság fenntartását illetően (Zwanenberg [1995]). 

Nagyon fontos, hogy kiemeljük: a holland szövetkezetnek nincs közvetlen szociális 
vagy társadalmi célja. Természetesen a farmer jövedelmének emelkedése társadalmi és 
szociális helyzetét, életszínvonalátjavítja, azonban nem ez az alapvető cél. Nem tartoz-
nak politikai kérdések sem a szövetkezetek hatáskörébe, ezek a feladatok az úgynevezett 
farmerszövetségekhez tartoznak. A holland mezőgazdasági szövetkezés alapvető célja 
tehát alapvetően különbözik a termelőszövetkezetek munkalehetőséget, megélhetést cél-
zó és gyakran közellátást is biztosítani kívánó célkitűzésétől. 
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Változások a funkciókban11 

A mezőgazdasági szövetkezetek létrejöttének legfontosabb gyakorlati jelentőségű mak-
rogazdasági oka tehát az úgynevezett piaci ellensúlyozó erő (countervailing power) 
(Galbraith [1963], NCR [1993] stb.) létrehozása volt a 19. század utolsó harmadában, az 
egyes farmerek versenyhelyzetének javítására, s ezáltal jövedelmének növelésére. így 
sikerült a piacot bizonyos mértékig a kvázitiszta verseny irányába elmozdítani, részben 
az áralakulásra való úgynevezett kisugárzó hatásuk (radiation effect) révén. Utóbbi azt 
jelenti, hogy a szövetkezet tevékenysége hatással van az összes - farmerek és kertészek 
által - megtermelt termék árszínvonalára, az elért piaci áraktól pedig hosszabb távon 
egyetlen vállalat sem térhet el a piacról való kiszorulás nélkül. 

Összegezve, a múltban a vizsgált szövetkezetek fő funkciója az optimális - értelemsze-
rűen, a marketingszövetkezetek esetében a lehető legmagasabb - termékár és árkiegészí-
tés biztosítása volt a tag számára. Különösen lényeges vonás volt, hogy a szövetkezet 
kezdetben a tag minden termékét átvette, s nem voltak olyan szigorú minőségi megkö-
töttségek, mint manapság a jól működő szövetkezetek többségében. Tehát az árvezető 
szerep (price leadership) volt a közös jellemzője a holland mezőgazdasági szövetkezetek-
nek az eddigi fejlődés során. A szövetkezet definíciójától és alapvető céljaitól eltérően a 
funkciói azonban megváltoztak - válaszul az élelmiszer-gazdaságban és különösen a ke-
reskedelemben bekövetkezett alapvető változásokra (van Dijk-van Bekkum [1997], Sza-
bó [ 2002] ) . 

Ki kell emelnünk a holland mezőgazdasági szövetkezés rugalmasságát, a kihívásokra 
való reakcióképességét. Ennek fő oka a stabil, erős szövetkezeti identitás megléte, hiszen 
a fő cél állandóan változatlan, ezért a szövetkezetek fő funkciójának (árvezető szerep) 
megváltozása piacvezető feladattá nem jelenti, hogy a szövetkezet feladná alapvető jel-
legzetességeit, lényegét. Ellenkezőleg, annak érdekében, hogy a fogyasztói magatartás 
megváltozását a lehető legrövidebb úton közvetítsék a termelők (tagok) számára, a szö-
vetkezetek egyre inkább mint piaci intézmények játszanak szerepet. Marketingstratégiáik 
eredményes megvalósításához azonban szükség van új finanszírozási módszerekre és 
szervezeti változtatásokra, például az első és második szintű tevékenységek elválasztásá-
ra (Poppe [1993], van Dijk-Mackel-Poppe [1993]). A szövetkezetek új funkcióinak be-
töltéséhez - annak érdekében, hogy ki tudják használni a piaci réseket - szükség van a 
tagok közötti verseny serkentésére, a beszállított termék (például a tej) minősége alapján 
(van Dijk [1994-1995]). 

Szövetkezeti alapelvek a holland gyakorlatban 

A legfontosabb alapelv a holland (marketing-) szövetkezetek esetében: a termék áll a 
szövetkezet tevékenységének és a tag-szövetkezet kapcsolat középpontjában. Kiinduló-
pontként számításba kell vennünk, hogy a holland mezőgazdasági szövetkezeti életben 
egyetlenegy alapelv a közös a „szövetkezeti" cél elérése érdekében: az úgynevezett ará-
nyosság elve, amely gyakorlatilag a befektetésből (finanszírozásból), a kockázatból és -
mindenekelőtt - a megtermelt jövedelemből való részesedésre vonatkozik, ez utóbbi álta-
lában a szövetkezettel lebonyolított forgalom (igénybe vett szolgáltatások mennyisége) 
arányában. Általában elmondható, hogy a szövetkezetek többségében a „klasszikus felál-

11 Az új gazdasági kihívások és fejleményeik a holland szövetkezésben a következő publikációkban követ-
hetőek nyomon: van Bekkum [2001], van Dijk-Mackel-Poppe [1993], van Dijk-van Bekkum [1997], Helder 
[2000], Kyriakopoulos [2000], Poppe [1993], Szabó [1995a]. 
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lás" szerint a tagok szintén a szövetkezettel lebonyolított tranzakciók arányában járultak 
hozzá a vállalkozás finanszírozásához, illetve (természetesen korlátozásokkal) részesed-
tek a szavazati jogokból. 

Első látásra különösnek tűnhet, hogy a holland szövetkezés gyakorlatilag csak egy 
alapelvet alkalmaz a tag és a szövetkezet viszonyának szabályozására, de figyelembe kell 
venni, hogy az amerikai és több nyugat-európai országban ez a legfontosabb vezérelv 
egy szövetkezeti formában működő vállalkozás számára. Az arányosság alapelve azon-
ban nem minden esetben érvényesül maradéktalanul. A legújabb kutatások szerint a na-
gyobb farmertagok hozzájárulása a szövetkezet finanszírozásához nagyobb, mint a szö-
vetkezettel lebonyolított forgalmuk alapján arányos lenne (Poppe [1993], van Dijk-Mackel-
Poppe [1993]). A szavazati jog birtoklásának is - természetszerűen - van korlátja, és a 
megtermelt jövedelem szétosztása is egyre kevésbé alapul a szövetkezet igénybevételén 
(termékvonal). 

Az SZNSZ-alapelvek érvényesülését vizsgálva, meg kell állapítanunk, hogy az „ön-
kéntes és nyílt tagság" elve csak félig-meddig érvényesül, hiszen a nyitott tagságot (bele-
értve a kilépést is) a tej szövetkezetek alárendelik hatékonysági, kapacitáskihasználási 
követelményeknek. Az „egy tag-egy szavazat" alapelvét (a „demokratikus tagi ellenőr-
zés" részeként) szintén ritkán alkalmazzák a vizsgált szövetkezetekben, egy bizonyos 
határig az inkább a forgalommal arányos. A „korlátozott tőkekamat" elve, amely az új 
felfogás szerint az úgynevezett tagok gazdasági részvétele összefoglaló alapelv része, 
eddig nem okozott problémát, azonban a tőkevonal előtérbe kerülésével egyre határozot-
tabban kerül a viták kereszttüzébe. 

A holland fejlődés dióhéjban 

Összegezve: változatlanul érvényes a fő alapelv (azaz, hogy a termék van a középpont-
ban) és a szövetkezetek célja (a tagok jövedelmének növelése). A különböző (marketing-, 
finanszírozási, szervezeti) stratégiák megvalósításához azonban szükség van a funkciók 
megváltozására, hiszen közelebb kell jutni a fogyasztóhoz, csak így lehet versenyben 
maradni a hazai és terjeszkedni a külföldi piacon. Emiatt valószínűsíthető, hogy a szövet-
kezet-tag kapcsolatban a tőkevonal jelentősége a jövőben előtérbe kerül a termékvonallal 
szemben, hiszen a már említett stratégiákhoz elsősorban pótlólagos tőkére van szükség 
Hollandiában is (van Bekkum [2001], van Dijk-Mackel-Poppe [1993], Kyriakopoulos 
[2000], Poppe [1993]). A következő évek legizgalmasabb kérdése a tagoktól származó 
befektetés szükségességének és honorálásának nagyobb hangsúlyozása mellett, a szövet-
kezet tevékenységének és szervezetének világosabbá, vonzóbbá tétele a nem tagoktól 
származó (külső kockázatviselő) tőke számára. A szövetkezeti vezetők azonban igyekez-
nek természetesen a tagságot is - a tőkevonalon keresztül is - érdekeltté tenni a szövetke-
zet működésének sikerében, s ennek érdekében speciális finanszírozási és szervezeti 
megoldásokat keresnek (van Bekkum-van Dijk [1997], van Dijk [1997]). 

Az előzőek alapján látható, hogy farmertagok gazdálkodása számára továbbra is ver-
senyképességet biztosító, nagy hozzáadott értéket előállító élelmiszer-gazdasági szövet-
kezetek több ponton meghaladják a klasszikus szövetkezeti elveket, de teszik ezt a tagok 
érdekében (Szabó [2002]). 
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Lehetséges kutatási irányok 

A jövőbeli kutatások során a szövetkezés közgazdasági szempontú vizsgálatát célszerű 
kiegészíteni, mivel a speciális „jelenség" sokkal tágabb kontextusban és változatosabb 
módszerekkel is vizsgálható. Ezért a további kutatások esetében szerencsésebb lenne a 
szövetkezeti identitás elemzése az egyes országok, ágazatok és (azon belül) tevékenységi 
körök, szektorok szerinti bontásban. Az időtényezőt is figyelembe véve, vizsgálni lehet-
ne az egyes szövetkezeti identitások rugalmasságát is, amely arra utal, hogy mennyire 
egységes az adott identitás. Mivel az eddig ismert szövetkezeti elméletek nem képesek a 
szövetkezés lényegének és előnyeinek minden szempontú meghatározására (Rokholt 
[1999]), további lépés jelenthet a vizsgált téma interdiszciplináris vizsgálata, amelynek 
során a mélyreható közgazdasági elemzés mellett más (elsősorban társadalom-) tudomá-
nyok kutatási eredményeit használnánk fel, hiszen ez a szövetkezeti lényeg vizsgálatához, 
illetve a hosszú távú magyar szövetkezetfejlesztési stratégia kialakításához is elengedhe-
tetlen. 
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TUDOMÁNYOS TÁJÉKOZTATÓ 
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Átmenet a mezőgazdaságban - agrárgazdaságtan 
átmenetben 

MTA Közgazdaságtudományi Intézet, Budapest, 2004. november 7-8. 

Az MTA Közgazdaságtudományi Intézet alapításának 50. évfordulójához kapcsolódó kon-
ferenciasorozat egyik rendezvénye az Átmenet a mezőgazdaságban - agrárgazdaságtan 
átmenetben (Transition in Agriculture - Agricultural Economies in Transition) című nem-
zetközi konferencia volt. A tanácskozást Koltay Jenő igazgató nyitotta meg, aki hangsú-
lyozta az agrárgazdasági kutatások tradícióját és fontosságát az intézetben. 

A nyitóelőadást Sípos Aladár akadémikus (MTA KTI) tartotta, aki a magyar mezőgaz-
daság üzemszerkezetének átalakulásáról beszélt (The Enterprise Structure in the Hungárián 
Agriculture). Előadásában rámutatott, hogy a statisztikai adatok tanúsága szerint az egyé-
ni gazdaságok (magángazdaságok) száma folyamatosan csökkent az elmúlt 13 év alatt, 
míg a mezőgazdasági szervezetek száma hétszeresére emelkedett. Az egyéni gazdaságok 
számának a visszaesésében a korábbi nagyüzemi integráció szétesése, a tőkehiány és a 
kedvezőtlen gazdasági szerkezet játszott fontos szerepet. A mezőgazdasági szervezete-
ken belül a szövetkezetek száma csökkent, míg a gazdasági társaságoké nőtt. A földhasz-
nálatban az egyéni gazdaságok aránya a legnagyobb (54,8 százalék), őket követik a gaz-
dasági társaságok (36,9 százalék) és végül a szövetkezetek (8,3 százalék). Az átlagos 
földterület egy hektár alatt van az egyéni gazdaságok 94,5 százalékában. A mérlegadato-
kon alapuló elemzés további érdekességekkel szolgált a mezőgazdasági szervezetek dif-
ferenciálódását illetően. A szövetkezetek 60 százaléka kisgazdaság gyenge tényezőellá-
tottsággal és bizonytalan gazdasági alappal. A szövetkezetek egynegyedének gazdasági 
lehetőségei jelentősek, ez a csoport adja a szövetkezetek kibocsátásának 88 százalékát, és 
munkaerejének 83 százalékát. A közepes méretű szövetkezetek állítják elő a termelési 
érték közel 10 százalékát. Ez a csoport hosszabb távon erősödhet, ha gazdasági környe-
zet kedvezőbbé válik. A gazdasági társaságok differenciálódása azonban lényegesen 
nagyobb, mint a mezőgazdasági szövetkezeteké. A gazdasági társaságok 53 százaléka 25 
millió forintnál kisebb termelési érték állít elő, részesedésük azonban nem éri el a 3 
százalékot a bruttó termelési értékből. A másik póluson találhatók a nagyméretű üzemek, 
amelyeknek a termelési értéke 100 millió forint felett van, részesedésük a bruttó terme-
lési értékből pedig meghaladja a 84 százalékot. Az előadó kifejtette, hogy várható a 
szövetkezetek gazdasági társasággá való átalakulása és a jövőben a gazdasági társaságok 
fogják adni valószínűleg a termelés 70-75 százalékát. 

Elekes Andrea (Szent István Egyetem) hangsúlyozta, hogy a magyar mezőgazdaság 
1996 óta lényegében stagnál. Ilyen körülmények között fontos kérdés, hogy vajon mi-
lyen vállakozási formák képesek megfelelő választ adni a piaci kihívásokra. Az empiri-
kus elemzésekkel kapcsolatos módszertani problémák miatt a következtetésekkel csínján 
kell bánni. Például az egyéni gazdaságokra vonatkozó adatok a két ESU (European Size 
Unit) fölötti gazdaságokra koncentrálnak. Nincs adatunk az egyéni gazdaságok földbér-
lethasználatáról. Az egyéni gazdaságok eredményeit nem lehet közvetlenül a gazdasági 
szervezetekével összehasonlítani. 

Matthew Gorton (University of Newcastle) Sophia Davidovával (Impérial College), 
Martin Bansével (University of Göttingen) és Alistair Bailey-\t 1 (Impérial College) írott 
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közös tanulmányukban a magyar mezó'gazdaság nemzetközi versenyképességét vizsgál-
ták meg (The International Competitiveness of Hungárián Agriculture: Past Performance 
and Future Projections). A tanulmány a jelen lapszámban olvasható. 

Forgács Csaba (Budapesti Corvinus Egyetem) felhívta a figyelmet, hogy a magyar 
mezőgazdaság nemzetközi versenyképességének csökkenése az 1990-es évek közepéhez 
képest több tényezővel magyarázható. Közülük is kiemelhető a jelentős tőkehiány. A 
társas vállalkozásoknál azonban 2001-2002-re jelentős pozitív eredmények figyelhetők 
meg 2000-hez képest. További kérdés, hogy a farmszerkezet változásával mennyire kö-
vetkezik be a versenyképes gazdaságok kiemelkedése és meghatározó szerepe a hazai 
versenyképesség alakulásában. 

Lionel Hubbard (University of Newcastle upon Tyne) az Európai Unió banánrezsimjé-
ről, illetve a küszöbön álló importrezsim-változás lehetséges forgarókönyveiről tartott 
előadást. Az EU közös agrárpolitikájának (CAP) a banánrezsimje már eddig is több 
úgynevezett banánháborút váltott ki az EU és az Egyesült Államok között, főleg az afri-
kai, csendes-óceáni, illetve karib-térségi (ACK) exportálók preferenciális, valamint a 
latin-amerikai exportálók hátrányos kezelése miatt. A WTO-egyezmények alapján szük-
ségessé vált a jelenlegi kvótán és vámon alapuló bonyolult rendszer felváltása egységes 
vámtarifával. Az egységes vám mértéke azonban - a sok, különféleképpen érdekelt sze-
replő miatt - heves vita tárgya. A szerző megállapítja, hogy egy egységes vámmal, 
mértéktől függetlenül, lehetetlen lesz az EU mindhárom banánpolitikai célkitűzésének 
(az ACK-országok termelőinek a segítése, a jelenlegi piac-hozzáférési szint fenntartása a 
többi exportőr számára, illetve a belső termelők védelme) szimultán megvalósítása. A fő 
vesztesei az új rendszernek a jelenlegi, mintegy 500 millió eurós kvótajáradék pillanatnyi 
haszonélvezői lesznek. 

Hozzászólásában Ferenczi Tibor (Budapesti Corvinus Egyetem) elmondta, hogy az új 
rezsim valószínűleg megőrzi majd az EU belső termelésű banánjának 20 százalékos piaci 
részesedését, és kénytelen lesz a latin-amerikai banán jelenlegi, 60 százalékos piaci ré-
szesedésének a megőrzésére is, különben utóbbiak sikerrel fordulhatnak a WTO vitaren-
dező fórumához, tehát a vesztesek várhatóan az ACK-országok termelői lesznek. 

Fertő Imre (MTA KTI) a hazai agrárközgazdászok véleményét vizsgálta meg az agrár-
közgazdaságtan különböző kérdéseiről (Is There a Consensus among Agricultural 
Economists - A Hungárián Case). A kérdőív egy korábbi nyugat-európai és egyesült 
államokbeli vizsgálaton alapult. A hasonló témájú tanulmányoktól eltérően nem egy 
meghatározott konszenzus-mérőszámot, hanem három különböző index kombinációját 
használta. Az eredmények azt mutatták, hogy a 31 kérdésből mindössze kettőben volt 
erős egyetértés, míg nyolc állítás esetében teljes véleménykülönbség mutatkozott a hazai 
agrárközgazdászok között. A paraméteres és nem paraméteres statisztikai próbák azt 
mutatták, hogy nincs különbség a pozitív és a normatív kérdések megítélésében, amely 
ellentmond a korábbi vizsgálatok eredményeinek. A ^2-próba és az ökonometriai modell 
eredményei azt mutatták, hogy a személyes jellemzők (a kor, a munkahely és a képzett-
ség) szignifikánsan befolyásolták a válaszadók véleményét. A korábbi vizsgálatok ered-
ményeivel összehasonlítva a szerző úgy találta, hogy a magyar agrárközgazdászok pro-
tekcionistábbak, mint egyesült államokbeli kollégáik, de kevésbé támogatják az agrárpo-
litikai beavatkozásokat, mint nyugat-európai társaik. 

Matthew Gorton (University of Newcastle) hozzászólásában amellett érvelt, hogy a 
közgazdászok egyetértenek általában a piac és a piaci kudarcok elméletével, de nincs 
konszenzus az állam szerepét, illetve annak a piaci kudarcok korrigálására vonatkozó 
képességét illetően. A mezőgazdaságot általában speciális esetként kezelik, ezért érdekes 
eredménynek tartotta, hogy a mezőgazdasági végzettséggel rendelkezők az agrárszektort 
inkább hajlamosak kivételnek tekinteni. Úgy vélte, hogy az Egyesült Királyságban ha-
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sonló véleménykülönbség lehet a farmmenedzsment, illetve a közgazdasági és társada-
lomtudományos háttérrel közelítők között. A konszenzus hiányát nem tekintette bajnak, 
inkább egyfajta indikátornak, amely a közösségnek azt a képességét jelzi, hogy az alap-
vető kérdésekről nyílt vitát lehet rendezni. 

Szabó G. Gábor (MTA KTI) a nap záró előadásában az úgynevezett szövetkezeti iden-
titás koncepcióját használta a szövetkezetek gazdasági jellemzőinek és fejlődési tendenci-
áinak vizsgálatával kapcsolatban („ Co-operative Identity" - a Concept for Economic 
Analysis and Evaluation of Co-operative Flexibility). Az előadás szövege a jelen lap-
számban olvasható. 

Kostas Karantininis (Danish Research Institute of Food Economics, KVL FOI) hozzá-
szólásában kiemelte, hogy a kutatási koncepció alkalmas nemzetközi komparatív elem-
zésre, valamint az „empirikus próbát" célszerű lenne kiterjeszteni több országra, illetve 
szektorra. Fontos, hogy jó kiinduló pontot jelent az alapelvek-ideológiák-gyakorlat össze-
függéseinek kibontására. Megemlítette a társadalmi tőke fontosságát, az egyes országok 
szövetkezetekre vonatkozó törvényeinek különbözőségét, valamint a szövetkezetek szá-
mára létfontosságú tőke és az ezzel kapcsolatos akadályoztatási (hold-up) problémák 
jelentőségét. 

A második napot Michel Simioni [társszerzők: Céline Bonnet és Pierre Dubois (Institut 
National de la Recherche Agronomique, ESR-INRA)] előadása nyitotta meg a feldolgo-
zók és a kiskereskedők közötti stratégia kapcsolatának a vizsgálati módszertanáról (Two-
Part Tarijfs versus Linear Pricing in Manufacturers and Retailers Relationships: Empirical 
Tests on Dijferentiated Products Markets). Az előadás a lineáris árképzés (amikor a 
gyártók meghatározzák a nagykereskedelmi árat, és a kiskereskedők ennek alapján hatá-
rozzák meg saját áraikat) és a kétrészes árrésen alapuló szerződések (a gyártók megszab-
ják a nagykereskedelmi árat, valamint a franchise-díjat) stratégiáját, és ezeknek a mérési 
lehetőségeit hasonlította össze. A szerzők a második stratégia két változatát elemezték. 
Az első, amikor a feldolgozók megszabják a kiskereskedelmi árat, a második, amikor 
ebbe nem szólnak bele. A módszertan bemutatására választott termékcsoport a magas 
fokú koncentráció, valamint a nagymértékű fogyasztás miatt a francia palackozott ás-
ványvízpiac volt. Az empirikus elemzés eredményei azt mutatták, hogy a vizsgált piacon 
a gyártók és a kiskereskedők nemlineáris árazási stratégiákat alkalmaznak, pontosabban: 
kétrészes árrésen alapuló szerződéseket árrögzítéssel (a gyártó megszabja a kiskereske-
delmi árat is). 

A tanulmány értékelője Békés Gábor (CEU) volt, aki hangsúlyozta, hogy kitűnő mun-
káról van szó. Felvette, hogy vajon az importfenyegetés mennyire erős, illetve ez mennyi-
ben befolyásolhatja a kereskedők piaci hatalmát. Kérdésként merült fel továbbá, hogy a 
multinacionális cégek mennyire befolyásolják a kereslet szerkezetét. Úgy találta, hogy a 
becslésekből származó ár-költség árrés kicsinek tűnik. Végezetül hangsúlyozta a modell 
alkalmazhatóságát a magyar viszonyokra. 

Bakucs Lajos Zoltán (MTA KTI) Fertő Imrével (MTA KTI) közös tanulmányukban a 
makroökonómiai mutatók és a magyar mezőgazdaság közötti kapcsolatot elemezte 
(Macroeconomic Ejfects on Hungárián Agriculture). Az előadás arra kereste a választ, 
hogy vajon létezik-e empirikusan kimutatható hosszú távú kapcsolat három 
makroökonómiai mutató (reálkamat, reálárfolyam, valamint a pénzkínálat) és két agrár-
gazdasági mutató (mezőgazdasági termelői árindex, valamint mezőgazdasági és élelmi-
szer-ipari termékek fogyasztói árindexei) között. A kointegrációs vizsgálat egy hosszú 
távú kapcsolatot leíró egyenletet talált a termelői árak indexei és a makroökonómiai 
mutatók, valamint két hosszú távú kapcsolatot leíró egyenletet az élelmiszer-ipari fo-
gyasztói árindexek és makroökonómiai mutatók között, ekképpen bizonyítva a változók 
kointegráltságát, vagyis a közös hosszú távú dinamika létezését. Mivel a Granger-féle 
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oksági próbák nem vezettek konzisztens eredményekre, az oksági viszonyra csupán a 
hosszú távú rendszer alkalmazkodásisebesség-mátrixának az elemei alapján következtet-
hetünk, amely szerint a mezőgazdasági árak gyengén exogének a makroökonómiai válto-
zókra nézve. Ez azt jelenti, hogy egy esetleges makroökonómiai sokk esetén nincs ami a 
hosszú távú növekedési pályára visszaterelje a mezőgazdasági árakat, vagyis a sokkok 
permanens változásokat idéznek elő. A vektorhiba-korrekciós modell változói közötti 
kapcsolat ábrázolására a szerző az impulzus-válaszfüggvényeket alkalmazta, amelyek 
grafikusan mutatják be a rendszer elemei közötti kölcsönhatásokat, amikor az egyik vál-
tozót sokk éri. 

Halpern László (MTA KTI) hozzászólásában hangsúlyozta az empirikus kutatás egy 
elméleti modellel történő határozottabb megalapozásának a szükségességét. Felvetette 
más, nem csupán makroökonómiai változók használatának a lehetőségét (bérek színvo-
nala, mezőgazdasági export stb.), valamint a közös agrárpolitika (CAP) hatásainak a 
figyelembevételét a modellben. 

Kostas Karantininis (KVL FOI) (társszerző: Jesper T. Graversen) előadása (From 
Chains to Networks: Theoretical and Methodological Considerations. An Application the 
Danish Cooperative Organizations) a dán szövetkezetek sikerességét kutató tudományos 
vitához kapcsolódott az úgynevezett hálózati (network) elemzés segítségével. A szövet-
kezetekre vonatkozó öt alapvető elmélet rövid bemutatása után szervezetelméleti szem-
pontból elemezte a dán szövetkezeti rendszert. Empirikus példának a dán sertésszektort 
választotta, mivel ez a „sikertörténetek" egyik kiemelt példája. A tanulmány amellett 
érvel, hogy a dán szövetkezeti rendszer jó teljesítménye éppen abban a tényben keresen-
dő, hogy rendszerként szerveződött, pontosabban: számos szövetkezeti szervezet egy 
nagyon szoros hálózataként. A hálózat különböző tagjai közvetlen tulajdonlás (alvállalat-
ok és leányvállalatok) révén vagy ernyőszervezeten keresztül kapcsolódnak egymáshoz. 
Ezek a szervezetek beágyazottak a mezőgazdasági szektor egy nagyobb hálózatába, amely-
nek gyakorlati szempontból legfontosabb példája a dán Mezőgazdasági Tanács, amely 
politikai döntéseket befolyásoló szakmai ugyanakkor lobbiszervezet is. A tágabb hálózat-
nak tej szövetkezetek ugyanúgy tagjai, mint az inputokat előállítók vagy termelői érdek-
képviseleti szervezetek. Az említett szervezetek négy különböző formában: tulajdonosi 
struktúrán (hierarchia), egységes (integrált) struktúrán (makrohierarchia), igazgatósági 
személyi egybeeséseken, valamint magasabb szintű szervezeteken (metahierarchia) ke-
resztül kapcsolódnak egymáshoz. Végül az előadó a dán szövetkezetek túlságosan nagy 
beágyazottságának kérdését vetette fel, azzal, hogy ennek eldöntése empirikus elemzést 
igényel, amelyet azonban a tanulmány nem érintett. 

Szabó Márton (Kopint-Datorg) hozzászólásában hangsúlyozta, hogy az előadás a dán 
szövetkezeti rendszer azon sajátosságára hívja fel a figyelmet, hogy rendkívül összetett 
tulajdonosi, személyi és szervezeti hálózatként működik. A folyamatban levő kutatás 
további izgalmas kérdéseket kínál. Milyen szerepük lehet a hálózatoknak a dán szövetke-
zeti modell sikerében? Hogyan tudja a rendszer biztosítani, hogy a verseny, illetve az 
együttműködés előnyös hatásai közül minél több, míg kedvezőtlen hatásai közül minél 
kevesebb érvényesüljön? Nem fenyeget-e a veszély, hogy az EU versenypolitikája vagy 
a WTO kritikával illeti a rendszert? 

Christophe Bontemps (ESR-INRA) (társzerzők: Valerie Orozco, Vincent Réquillart és 
Audrey Trévisiol) előadásában a saját márka (privát label) hatását vizsgálja a nemzeti 
termékek árképzésére Franciaorzságban (Price Effects of Priváté Label). A kutatáshoz 
hat tejterméket vizsgált, amelyek mind saját márka, mind nemzeti termékekként jelen 
vannak a francia piacon. Érdekessége a tanulmánynak, hogy differenciálták a saját már-
ka fogalmát, a következő alkomponenseket határozva meg: erős diszkonttermékek (hard 
discount products), saját márkák (sensu strictu) és első áras termékek (ezek nem éppen 
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saját márkák, hanem a legalacsonyabb áron kínált márkás termékek). Az empirikus kuta-
tás eredményei alátámasztották a saját márkák közötti differenciálás szükségességét. A 
legfontosabb eredmény az, hogy általában véve a nemzeti márkák áremelkedéseit ma-
gyarázza a saját márkák differenciálási stratégiája. Ugyanakkor, külön-külön vizsgálva, 
a saját terméktípusok hatása már árnyaltabb, hiszen míg a saját márkák (sensu strictu) 
növelik a nemzeti termékek árait, az erős diszkonttermékek az esetek többségében nega-
tív hatást gyakorolnak a nemzeti termékek áraira. 

Körösi Gábor (MTA KTI) bár a kérdésfelvetést és tanulmány levezetését nagyon érde-
kesnek tartotta, kételyeket fogalmazott meg a választott ökonometriai módszertannal kap-
csolatban. Szerinte, mivel a szerzők aggregált idősorokat használtak az elemzéshez, meg 
kellett volna vizsgálniuk, vajon ezek stacionáriusak-e, mivel a nem stacionárius idősorok 
közötti vizsgálatok gyakran értelmetlen regresszióhoz vezetnek. Az empirikus elemzés-
ben használt aggregált adatok helyett inkább regionális alapon létrehozott paneladatok 
használatát javasolta, hiszen ezekből több információ nyerhető. 

Bárdos Krisztina (Budapesti Corvinus Egyetem) előadásában a tranzakciós költségek 
elméletét kiindulópontként használva, a piaci kapcsolatok természetét vizsgálta meg a 
hazai húsmarhaszektorban a kereskedők és termelők között (The Retailers' Choice in 
Hungárián Beef Sector). Az elemzés egy 2003-ban elvégzett kérdőíves felmérésen ala-
pul, amelyet a központi régióban végzett el a szerző a húsmarhaszektorban, a kereskedők 
és termelők közötti kapcsolatra koncentrálva. Az ágazatban a vertikális kapcsolatok ala-
csony, míg a tranzakciós költségek jelentősen magas szintje alapján bizonyosnak látszik, 
hogy a piaci vertikális és/vagy horizontális koordináció javíthatja az ágazat azon szerep-
lőinek helyzetét, akik ma gyenge érdekérvényesítő képességgel, tőke- és információhi-
ánnyal és jelentős elszigeteltséggel küszködnek. A sokdimenziós skálázás pozitív választ 
adott arra a kérdésre, hogy a tranzakciós költségek alapján valóban feltárható mintabeli 
alstruktúra. A nem hierarchikus csoportosítás alapján pedig azt a következtetést lehet 
levonni, hogy a tranzakciósköltség-változók szignifikánsak a csoportképzésben. Továb-
bá a klaszterelemzéssel létrehozott homogén mintabeli alcsoportokon belül a beszerzési 
csatornák preferencia-sorrendje a teljes mintában tapasztaltakhoz képest nem változik, 
azaz az egyes alcsoportok beszerzési magatartásukat homogénnek tekinthetők. A logit 
modell azt mutatta, hogy a szerződések időtartamának meghatározását az alkupozíció 
befolyásolja. 

Christophe Bontemps (ESR-INRA) hozzászólásában javasolta a főkomponens-elem-
zés alkalmazását, illetve a kutatási kérdéseknek az eredeti változók terében történő vizs-
gálatát a több, ugyanazon jelenséget mérő, újonnan létrehozott Likert-változók alkalma-
zása helyett. Továbbá felvetette, hogy érdemes lenne az értékesítési csatornák típusának 
és számának együttes hatását vizsgálni. 

B. B.-F. Sz. 
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Uj kormányos - régi gondok 

A GKI Gazdaságkutató Rt. üzleti konferenciája 
Budapest, 2004. november 25. 

Gazdasági kilátásaink a jövő év végéig - ekként határozta meg Vértes András, a GKI 
elnöke a gazdaságkutató intézet immár hagyományos, november végi éves konferenciá-
jának a témáját. A tanácskozáson a makrogazdasági, főként fiskális és monetáris politikai 
elemzések mellett a vállalati szempontok is helyet kaptak. A korábbi esztendőkhöz ké-
pest újdonságként a szervezők a GKI vezetőségéből - Vértes András, Akar László vezér-
igazgató, Karsai Gábor ügyvezető igazgató - , valamint Chikán Attila, Török Ádám egye-
temi tanárokból és Oblath Gábor kutatóból, monetáris tanácsi tagból vitázó kerekasztalt 
állítottak össze. Az előadókat is e csoport tagjai faggatták, miközben persze a közönség 
is kérdezhetett. A szakértői értekezések elhangzása után s a konferencia berekesztése 
előtt a kerekasztal külön vitát nyitott az elhangzottakról és a magyar gazdaság helyzetéről. 

A gazdaságpolitikai eszmefuttatások sorát Draskovics Tibor nyitotta meg. Az idei és a 
tavalyi esztendőt a fordulat időszakaként jellemezte, amikor a gazdaság a nem fenntart-
ható, egyensúlyt rontó pályáról a fenntartható, egyensúlyt javító pályára állt át. Ismét az 
export és a beruházás serkenti a gyorsuló növekedést, a bérek a termelékenységgel össz-
hangban emelkednek, és sikerült ösztönözni a drámai mértékben megcsappant lakossági 
megtakarításokat is. Valójában három plusz egy deficit létezik ma Magyarországon. Az 
„ikerdeficiten" túl létezik bizalmi deficit, amely a múlt évi árfolyam-, kamat- és költség-
vetési politika terméke. Ebből a deficitből sikerült valamit lefaragni, de eltüntetni még 
nem. A negyedik az együttműködési deficit: sem a szakmai, sem az intézményi partne-
rek, sem a társadalmi csoportok, a gazdasági és politikai élet szereplői nem dolgoznak 
együtt. Az adófizetőknek ez százmilliárdos károkat okoz, s az első három deficit csök-
kentésében elért szerény eredmény miatt éppen az együttműködési deficit okolható. 

Draskovics Tibor emlékeztetett arra, hogy szigorú „policy mix" - keresletszűkítő költ-
ségvetés, erős árfolyam, rendkívül magas kamat - mellett produkál a gazdaság évi négy 
százalékos növekedési ütemet. A külső egyensúly nem javul, mert az erős árfolyam az 
importot serkenti, az exportot visszafogja, a magas kamat pedig a költségvetés kiadásait 
is növeli. S mindez abban az időszakban, amikor a magyar gazdaságnak egyszerre több 
kihívással kell szembenéznie: a növekedési pálya fenntartása, az infláció mérséklése, a 
bér- és szociális juttatások elfogadható szintre állítása, az infrastrukturális lemaradások 
mérséklése, a nyugdíjreform költségvetési hatásának az elismertetése, az EU-csatlakozás 
és a NATO-tagság követelményeinek a teljesítése, illetve az adócsökkentési nyomásnak a 
kezelése.1 

1 E célok egymással ellentétbe is kerülhetnek. Az infláció csökkentésének kényszere például rövid távon 
bizonyosan nem kedvez a költségvetésnek, de hosszú távon nagyobb az előnye. Az autópálya-beruházások 
jövőre a GDP 1-1,5 százalékára rúghatnak, EU-követelmény az ivóvízellátás, illetve a szennyvízelvezetés 
problémáinak megoldása. A nemzetközileg is elismert magyar nyugdíjreform államháztartási hatása az idén 
a GDP 0,8, 2005-ben egy százalékát éri el. Az alapkamat tavaly 6,5-ről 12,5 százalékra ment fel, s a 
csúcsról csak lassan jön le. Ez nem könnyíti meg az államháztartás helyzetét, aminthogy a lakástámogatási 
rendszer sem, amely az idén 220-250 milliárdos terhet ró a költségvetésre. Aztán az EU befizetési kötele-
zettség, a támogatások társfinanszírozási része, ami 2007-től már évi több mint 200 milliárdos állami hozzá-



99 Tudományos tájékoztató 

A kihívásokra milyen válaszokat lehet adni? - kérdezte a pénzügyminiszter. Az inf-
rastrukturális fejlesztéseket az államháztartáson kívül kell finanszírozni, a hazai támoga-
tásokat EU-támogatásokkal kell kiváltani. Az adórendszerben csak a célzott adó- és járu-
lékcsökkentés képzelhető' el: ilyenek a létszámbővítő beruházások, az szja-táblázat vál-
toztatása. Ám ezek kis lépések, a megoldást strukturális reformok mozdíthatnák elő. Ez 
azonban az együttműködési deficit miatt megvalósíthatatlan. Megkezdődhet azonban az 
önkormányzatok kistérségi együttműködése az ésszerűtlen rendszer hatékonyságának 
növelésére, illetve a közigazgatási reform, az állami adminisztráció létszámának csök-
kentésével. Az egészségügy, az oktatás átalakítása nem képzelhető el társadalmi összefo-
gás nélkül. 

A jelenlegi után a volt pénzügyminiszter következett, aki Adók és kapók, látszat és 
valóság című előadásában azt a kérdést feszegette, vajon felelős döntéseket hoz-e a kor-
mány az általa befolyásolható területeken. Varga Mihály hitelességi deficitet említett, 
mert a makropálya nem úgy alakult, ahogy a kormány ígérte, s a versenyképesség is 
csökkent. Emlékeztetett a konvergenciaprogramra, amelyhez képest a költségvetési hi-
ány számai jelentősen módosultak. Erre az évre a kormány először 3,8 százalékos GDP-
arányos deficitet, majd 4,6 százalékos deficitet, végül 5-5,3 százalékost prognosztizált. 
Jobb lenne, vetette fel, ha a kormány egyszerűen közölné: a felzárkózásnak ezen a szint-
jén évente nagyjából ötszázalékos államháztartási hiány halmozódik fel. Utalt arra, hogy 
nő az eladósodás, miközben a vállalatok és a lakosság mindinkább külföldi devizában 
vesznek fel hitelt, ezért az erős euróban érdekeltek. Hozzátette, a kamat csökkentésével 
nem lehet megoldani a problémákat. 

A versenyképességi előny apadását Varga Mihály a vállalkozói terhek csökkentésével, 
a nyereséghez kötött célzott támogatások odaítélésével tartóztatná fel. Ebből a szempont-
ból halaszthatatlannak nevezte az oktatási és egészségügyi reform megindítását, még 
akkor is, ha az uniós támogatások csak később érkeznek meg. 

Kérdésekre válaszolva elismerte, hogy az erős árfolyam serkenti az importot, s azt is, 
hogy kétségkívül szükség lenne az együttműködési deficit csökkentésére, különös tekin-
tettel a halaszthatatlannak látszó reformokra, de - tette hozzá - a kormányzati felelősség 
nem osztható meg. Úgy vélte, nincs kellő bátorság a nagy lépésekre. A kerekasztal 
felvetéseire reagálva ugyanakkor leszögezte: a kormány korrekt lépést tett, amikor a 
lakossági megtakarítások növelése érdekében beavatkozott a lakástámogatási rendszerbe. 

Tőkét, munkát, reménységet! - hirdette Gaál Gyula, a GKM politikai államtitkára, aki 
a versenyképesség fokozására helyezte a hangsúlyt. Megemlítette, hogy a magyar gazda-
ság növekedési üteme 2-3 százalékponttal meghaladja az EU trendjét, s változatlanul 
kiemelkedő ütemben bővülnek a feldolgozóipari beruházások. A bérek felzárkózása azon-
ban csak a termelékenységgel párhuzamosan képzelhető el. Ebben a keretben kell fel-
gyorsítani a második gazdasági szerkezetváltást: egyrészt versenyképesebb termelési szer-
kezetet kell kialakítani, a technológiai és tőkeintenzív iparágak térnyerése révén, más-
részt vállalati regionális központokat, kutató és fejlesztő részlegeket kell Magyarországra 
csábítani. Ehhez nemcsak a jövedelem-, hanem az árfolyam-politikát is fel kell használ-
ni, méghozzá úgy, hogy ezek a mutatók igazodjanak a térség országinak indikátoraihoz. 
Gaál Gyula - miközben jelezte, hogy felesleges volt a társasági adó csökkentése 2004-
ben, mert a célzott támogatásnak több értelme lett volna - ismertette a 2005-ös fontosabb 
adóváltozásokat: a helyi iparűzési adó 50 százaléka levonható a társasági adóból, javul-

járulást igényel. A NATO-tagságból eredő kötelezettségnek akkor tudnánk megfelelni, ha évente a GDP két 
százalékát fordítanánk védelmi kiadásokra, de az ország csak 1,3 engedhet meg magának. S még sorolhatók 
a gazdaság alapproblémái: az alacsony foglalkoztatottság, ami miatt kisebb a büdzsé bevétele, ugyanakkor 
erős az adócsökkentési nyomás. 
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nak a fejlesztési adókedvezmények feltételei, a kutatási és szoftverfejlesztési tevékenység 
bérköltségének tíz százaléka adókedvezményként érvényesíthető', több új foglalkoztatás-
ösztönző kedvezmény lép életbe, s csökken a tételes egészségügyi hozzájárulás összege is. 

A versenyképesség témakörébe tartozott Mészáros Tamásnak, az APV Rt. elnökének 
Kapuzárás vagy nyugodt folytatás című értekezése, amely bevezetőjében utalt az eddigi 
eredményekre: a csaknem kétezer milliárd forint privatizációs bevétel 53 százaléka kül-
földiektől folyt be. Kiemelkedő év volt 1995 csaknem 500 milliárdos bevétellel, 1997 
350, és 2004 várhatóan 375 milliárddal. Az ÁPV Rt. portfoliója egyre soványabb: 2005-
ben valószínűleg csak az MVM és a Magyar Posta marad a kiemelt fontosságú csoport-
ban, valamint az erdőgazdaságok, a Volán-társaságok. Kérdés, mi lesz az APV Rt. sor-
sa. Az előadó szerint érdemes lenne a cég szakmai közösségét megtartani, különös tekin-
tettel a vagyonkezelői tapasztalatokra. 

A makroügyek közül a konferenciát uraló kérdéskörhöz - kamat, árfolyam, költségve-
tés - kapcsolódott jegybanki szemmel Hamecz Istvánnak, az MNB ügyvezető igazgatójá-
nak az előadása. Az előadó azzal kezdte, hogy a jegybank törvényi kötelezettsége az 
árstabilitás elérése és a gazdaságpolitika támogatása - az elsődleges cél veszélyeztetése 
nélkül. Ez határozza meg a kamatcsökkentési hajlandóságot, ami előadásának a témája. 
A jegybank álláspontja szerint az árstabilitás Magyarországon háromszázalékos infláció-
val egyenlő. Az inflációs célt az MNB a kormánnyal együtt tűzi ki 1,5-2 évre előre, s az 
MNB mutatók széles köre alapján készíti előrejelzéseit. Ha a prognózis a cél alatt marad, 
akkor monetáris lazítás, ellenkező esetben szigorítás következik, de nem mechanikus 
döntések alapján. Minthogy Magyarország kis, nyitott gazdaság, az euró súlya hetven 
százalék feletti a külkereskedelemben, ezért nagy az importált infláció közvetlen hatása. 
Hamecz István az inflációs célkövető monetáris politika lazítása, illetve szigorítása felté-
teleinek ismertetése után leszögezte, hogy a magas kamatteher oka nem a jegybanki ka-
mat szintje, hanem a magas költségvetési hiány és az eladósodás. Grafikonokon mutatta 
be, hogy az infláció feletti kamat szintje a régiós országokhoz viszonyítva nem rendkívül 
magas, sőt - az euró bevezetése előtti éveket nézve - az uniós országokhoz képest sem 
kiugró. A magyar jegybanki alapkamat infláció feletti szintje önmagunkhoz mérve, vissza-
tekintve szintén nem kiemelkedő. 

Az előadás vitára ingerelte a kerekasztal tagjait. Vértes András azt feszegette, vajon 
miért a költségvetési politika a fő eszköze a monetáris politikának. Az előadó szerint 
azért, mert a befektetőket mindenképpen tájékoztatni kell a várható folyamatokról. Chikán 
Attila viszont azt mondta, tragédia, hogy csak a fiskális és monetáris politikáról esik szó, 
mintha reálgazdaság nem is létezne. Azzal rontottuk el az egész gazdaságpolitikát, hogy 
csak erről, nem pedig e kérdések társadalmi és gazdasági hatásairól vitázunk. Elmondta, 
hogy 1200 vállalati vezető megkérdezésével készült egy felmérés, amelyből kiderült: a 
cégek magát a gazdaságpolitikát is akadályozó tényezőnek tartják, zavarja őket az inga-
dozó infláció, kamat és árfolyam, ám abban a kérdésben, hogy a forint erős-e vagy 
gyenge, ötven-ötven százalékban oszlottak meg a válaszok. 

A vállalati szférából érkezett előadók is hozzászóltak azonban a monetáris és fiskális 
politika témájához, igaz a hatásokról is beszéltek. Erdei Tamás, az MKB elnök-vezér-
igazgatója az euró és a magyar kamatok különbségéből indult ki, elemezve az infláció 
lassulásának folyamatát, a végrehajtott kamatcsökkentéseket, amelyekből mára nyolc 
százalékpontos különbözet adódik. Az infláció különbözete azonban négyet indokolna. 
A magas kamat a költségvetési túlköltekezést próbálja ellensúlyozni, de a devizában 
történő eladósodást és a forintban való megtakarítást ösztönzi. Úgy vélte, hogy 2005 
végéig 2-3 százalékponttal lehetne csökkenteni a konferencia idején 10 százalékos jegy-
banki alapkamatot - az inflációs cél veszélyeztetése nélkül. Előadásának fő témája a 
forintbetét és a devizahitel volt. A kettő között igen szélesre nyílt az olló 2002 óta. A 
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devizahitel csak rövid távon kockázatos. Hosszabb távon rendkívüli, 16-21 százalékos 
árfolyamgyengülés esetén lehetne akkora a törlesztő részlet, mint egy ma felvett forinthi-
telnél. Erdei Tamást követően is mind többen utaltak arra, hogy lényegében spontán 
eurósodás folyik a magyar gazdaságban. 

Devecz Miklós, a Flextronics Kft. stratégiai igazgatója, illetve Bajnai Gordon, a Wallis 
Rt. vezérigazgatója egymáshoz nagyon hasonlóan láttatta a magyar gazdaság általános 
állapotát. Túllépve a fiskális és monetáris politika áldatlan vitáján, arról beszéltek, hogy 
rosszul működik a tőzsde, nincs kockázati és innovációs tőke, a magyar cégek szinte nem 
férnek hozzá a korszerű technológiához, hogy - bár a kormányok nem határozták meg a 
prioritásokat - az autó- és elektronikai ipar lett a sikerágazat, viszont a határozott célok 
megjelölése híján nincsenek hungarikumok. Külföldi szemmel - tette hozzá Devecz Mik-
lós - Magyarország ugyan politikailag stabilnak számít, de nehezen áttekinthető az adó-
rendszere, előnyös a földrajzi fekvése, de a magyar cégek tőkehiányban szenvednek, 
megfelelő a munkaerő képzettsége, ám az emberek sem költözni, sem továbbtanulni nem 
akarnak, az oktatás a még létező hírnevéből él, miközben szerkezete elavult. Kreatívak 
vagyunk ugyan, de kutatás-fejlesztésre annyit költünk, mint az albánok, nincs konszen-
zus a nagy kérdésekben, de a cselekvést Pató Pál módján amúgy sem sürgetjük. S köz-
vetve a jegybanknak is szólt persze az üzenet Bajnai Gordontól, hogy cinikus érvelés az 
erős forinttal kapcsolatban az, hogy hulljon a férgese. Egy húszmillió eurós forgalmú 
cég esetében az a 15 forint, amivel a magyar valuta izmosabb, mint kellene lennie, éppen 
az éves nyereséget viszi el. Farkas Adám, a CIB Bank Rt. vezérigazgatója hozzátette: a 
vállalati körben szerzett tapasztalata szerint a cégek vagy a távozást fontolgatják, vagy 
azt, hogy csupán szinten tartják itteni tevékenységüket. Az export így is jó iramúnak 
látszik, de más árfolyamon bizonyára mehetne jobban is. 

A két szagágazati előadást Markovszky György, a Csopak Rt., illetve Sugár András, a 
T-Mobile Rt. vezérigazgatója tartotta. Markovszky az élelmiszer-gazdaság helyzetét vá-
zolta fel, Mi kell a népnek? Kánaán címmel. Fokozott vásárlói igények jelentkeznek: 
legyen jó minőség, széles választék, elfogadható ár, árubiztonság, s mindez szolgálja az 
egészséges életmód kialakítását. A jövőt az abszolutizált biztonság, a wellness, a konyha-
kész termékek terjedése, a hiper- és szupermarketek térhódítása, de a kisboltok tovább-
élése jellemzi majd. Sugár András azt fejtegette, hogy még egy ideig többféle mobil-
rendszer él egymás mellett, de a jövőben a horizontálisan fejlődő, az egymáshoz kapcsol-
ható szolgáltatásoké lesz a főszerep. 

A kerekasztal záróvitájában Vértes András felvetette, ha a jegybank a saját inflációs 
célját plusz-mínusz egy százalékos sávban adja meg, akkor a költségvetési hiány esetén is 
elfogadhatna egy ésszerű sávot. Hozzátette, hogy ha az euró 260 forintot érne, akkor 
sem lendülne fel az export, amely egyébként importérzékeny. Oblath Gábor azt mondta, 
hogy nem ismer olyan nemzetközi gyakorlatot, amely elfogadná a büdzsédeficit esetén az 
ingadozási sávot. Ha a hiány magasabb a kormányzati célnál, azt a piac lassan emészti 
meg, ezért megy le fokozatosan a kamat. így a forint gyengülhet, de elképzelhető válság-
forgatókönyv is. Akar László végül azt hangoztatta, hogy a múlt évi katasztrofális bizal-
mi helyzethez képest van javulás az egyensúlyi mutatók esetében, a folyó mérleg finan-
szírozása jobb. Ehhez hozzájárul, hogy nemcsak a lakosság és a vállalati szektor, hanem 
az állam is devizában adósodik el, s érkeznek az uniós támogatások is. 

Blahó Miklós 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. január (102-104. o.) 

„... a gazdaságpolitika műfaja nem a sprint, 
hanem a középtávfutás" 

Antal László: Fenntartható-e a fenntartható növekedés? Az átmeneti 
gazdaságok tapasztalatai. Közgazdasági Szemle Alapítvány, Budapest, 2004, 435 o. 

A Ki kicsoda Antal László egyetlen kötetét említi fő műveként, a lassan harminc éve írt 
Fejlődés kitérőveit (Biográf [2003]). Azt a - megreformált magyar tervgazdaság műkö-
dését, ezen belül a tervalkut felváltó szabályozóalkut leíró - művét, amely Kornai köny-
veihez hasonlóan meghatározó kiindulópontja volt a szocialista gazdasággal foglalkozók-
nak. írt persze sok más tanulmányt is, például társszerzője és társszerkesztője volt a 
rendszerváltás eszmei előkészítésében fontos szerepet játszó, 1987-ben készült Fordulat 
és reformnak. Egyetemi oktatóként és kutatóintézeti vezetőként a valóban „iskolaterem-
tő" kevesek egyike lett, majd 1988-1989-ben meghatározó szerepet játszott a liberalizá-
ciós program, akkori „becenevén" a „liberó" kidolgozásában, amely nélkül minden bi-
zonnyal mélyebb és elhúzódóbb lett volna a kilencvenes évek első felének gazdasági 
válsága. „Lényegében arról volt szó - nyilatkozta 1999-ben a Közgazdasági Szemlének - , 
hogy a magyar gazdaság fő céljává a világgazdaságba való intenzív beépülés vált. Ez 
mindent eldöntött, öngerjesztő folyamattá vált. Nem születtek nagy, átgondolt döntések, 
de minden abba az irányba vitt, hogy a magyar gazdaság minél inkább idomuljon a 
multinacionális cégek és az Európai Unió igényeihez, vagyis a világgazdasági folyamatok 
számunkra meghatározó fő irányzataihoz. Ez a mindenkori kormányzat részéről sokszor a 
sodródás, a kényszer szülte, rögtönzött döntések eredménye volt, de elementáris erővel 
hatott. A gazdaság strukturális átalakulása mindinkább olyan fokot ért el, hogy a gazdasági 
érdekek sokak politikai szándékától függetlenül nem az elzárkózást, hanem a mind telje-
sebb integrálódást elősegítő döntéseket kényszerítettek ki." (Karsai [1999] 464-465. o.) 

„írni akkor érdemes, ha valamilyen eredeti felismerése, maradandó gondolata van az 
embernek, vagy egyszerűen úgy érzi, az adott pillanatban muszáj megszólalnia. Az előb-
bi maradandóbbá teszi az ember nevét, s remélem, fogok is még újra ilyet írni. Az utóbbi 
a mindenkori mának szól, s a magamfajta tanácsadó típusú ember szempontjából a fi-
gyelmeztetés a fő funkciója. Ahogy az eddigi kormányok működését nézem, lesz mitől 
óvnom őket." - vallotta ugyanott (uo. 469. o.). 

S 2004 őszén, lassan másfél évtizeddel a rendszerváltás után megjelent a Fenntartható-
e a fenntartható növekedés? című, új, az átmeneti gazdaságok tapasztalatait összefoglaló 
könyve. A mű egyidejűleg „eredeti felismerések" összegzése és gazdaságpolitikai „fi-
gyelmeztetés". E kettősség ezúttal sajátos, a címmel is jelezni kívánt paradoxont fejez ki. 
A valóság ugyanis a könyv kissé elhúzódott megírása közben ha nem is cáfolta, de leg-
alábbis elbizonytalanította a szerző azon hipotézisét, amely szerint „a fenntartható növeke-
dés kritériumrendszere a pénzügyi tervezésnek és a gazdaságpolitikai gyakorlatnak a részé-
vé válik, hogy ha nem is megakadályozza, de mindenesetre megnehezítse a stabil fejlődési 
pályáról való letérést." (15. o.) Az óvatosabb megfogalmazás oka kézenfekvő, Antal Lász-
ló - ahogyan saját maga nevezi - egy „utolsó utáni fejezetben" éppenséggel a fenntartható 
növekedésről való magyar letérés 2001-ben kezdődött történetét kénytelen elemezni. 

A könyv már csak e paradoxon következtében sem lehet zárt, kerek egész. Kárpótlás-
ként viszont betekintést nyújt az elmúlt évtizedek egyik meghatározó közgazdászának 
gondolkodási folyamatába. Helyenként szinte olvasónapló-szerűen ismerkedhetünk meg 
az egyes témák elméleti irodalmával, láthatjuk összegyűjtve a régió egyes országai közös 
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és eltérő vonásainak bemutatására alkalmas statisztikai adatokat, amelyek számos eredeti 
megállapítás, ragyogó gondolat kifejtésére késztetik a szerzőt. Emellett tanúi lehetünk 
annak a vívódásnak és egyben irigylésre méltó nyitottságnak is, ahogy az újabb és újabb 
tények alapján kíméletlenül újragondolja korábbi munkahipotéziseit, a fenntartható nö-
vekedés modelljét. Kevesen képesek arra, hogy akkor is nyíltan leírják egy-egy tény 
számukra váratlan megjelenését, ha éppenséggel vátesznek is feltüntethetnék magukat. 
Ugyanakkor még egy átfésülés, a különböző időpontban készült részek teljes összecsiszolá-
sa előnyére vált volna a könyvnek. Például a „jelenleg" kifejezés, amelynek használata egy 
évek múltán is kézbe vehető, időtálló könyvben egyébként sem szerencsés, néhol érezhető-
en más-más esztendőre vonatkozik. Az emiatti bosszúságot viszont feledtetheti a szerző 
közismerten szellemes, vitriolos stílusa. Hogy - az e sorok címének választott megállapítá-
sán (225. o.) kívül - csak egyet idézzek: „Nekünk még lehet ingyenebédünk, csak éppen a 
gyerekeink meg az unokáink koplalnak majd. Ezt viszont mi szavazzuk meg." (240. o.) 

A könyv öt fejezetből áll. Az első a szerző már említett munkahipotéziseit foglalja össze. 
Ezeknek a könyvírás gondolati folyamata és az újabb tények megjelenése után is változat-
lan mondanivalója, hogy „éppen a piacgazdasági körülmények között fejlődik ki a valóban 
hatékony makroszintű pénzügyi tervezés. Ez esetben nem egy aktivista állam expanziója 
által történik a piac korlátozása, hanem az átfogó liberalizáció körülményei között, egy 
olyan döntési rendszerben, amely képes önnön előrelátásának korlátaival is számolni" (uo.). 
A szerző ezt tekinti a gazdaságban ma lejátszódó legfontosabb és megfordíthatatlan átala-
kulásnak. Mint írja: „A fenntartható növekedés (egyébként ebben is elődjéhez, a kiegyen-
súlyozott növekedéshez hasonlóan) a már korábban meghozott döntések következő generá-
ciót terhelő költséghatásáról szól: a múltban született elhatározások jövőben jelentkező 
relatív - vagyis a majdani jövedelmekhez viszonyított - költségterhei tartósan nem növe-
kedhetnek, vagy ami ezzel egyenértékű, a múltból adódó jövőbeli kötelezettségek jelenér-
tékének összhangban kell lennie a jövőbeli jövedelmek jelenértékével. A kritérium, leg-
alábbis első megközelítésben egyszerű. A múltbeli döntések determináló hatását a kiinduló 
időpontig felhalmozott adósság (államadósság vagy külső adósság) kamatterhei (igazában 
reálkamatterhei) fejezik ki a mindenkori jövedelemhez (GDP vagy rendelkezésre álló jöve-
delem, vagyis a GNI) viszonyítva. A szóban forgó követelmény szerint a múltból adódó 
jövőbeli kötelezettségek és jövőbeli jövedelmek jelenértéke rátájának vagy - ami ezzel 
egyenértékű - az adósság bruttó hazai termékhez viszonyított színvonalának emelkedő trendje 
nem megengedett." (26. o.) Emellett azonban - amint arra Antal László rámutat (34. o.) -
kötelezettséget jelentenek például a társadalombiztosítás által garantált transzferekre és szol-
gáltatásokra vonatkozó jogosultságok vagy az állam által vállalt garanciák is. 

A „nem megengedett" fogalma természetesen igencsak viszonylagos, az említett köve-
telmény érvényesülése pedig csak tendencia, méghozzá érdekütközéseken keresztül ér-
vényesülő tendencia. Például az Állami Számvevőszék a 2005. évi költségvetési javaslat-
tal kapcsolatban 2004 októberében - már a könyv megjelenése után - megállapította: 
„Nagy kockázatot jelent az újonnan induló, illetve az összes folyamatban levő PPP-pro-

jektek* együttes pénzügyi kihatásának determinációja a jövőbeni költségvetésekre, az 
állami adósságpozíciókra is. Éppen ezért szükség van a PPP-kel érintett területeken olyan 
korlátok megalkotására, amelyek a hosszú távú kötelezettségvállalalásoknak határt szab-
nak. A 2005. évi költségvetési javaslatban ilyen kezdeményezéssel már találkoztunk a 
felsőoktatás fejlesztésének finanszírozásával kapcsolatban." (ASZ [2004] 20-21. o.) 

A második fejezetben - amely a magyar és a többi EU-hoz csatlakozó átmeneti gazda-
ság jellemzőit mutatja be - a szerző leszögezi: „nemigen hiszem, hogy a kedvezőbb 

* Public priváté partnership - az állami és a magánszektor együttműködése. A közfeladatok ellátásának 
az a módja, amikor az állam a szükséges létesítmények és/vagy intézmények létrehozásába, fenntartásába és 
üzemeltetésébe versenyeztetés útján bevonja a magánszektort. 
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kiindulási feltételeket össze lehetne kapcsolni a stabilizáció vagy a piacgazdasági rend-
szer kiépítésének gyorsaságával. Számomra legalább akkora súllyal esik latba az, hogy 
mennyire alkalmazkodásra kényszerítők a körülmények (ez volt a »szerencséjük« az erő-
sen eladósodott országoknak), mint az, hogy mennyire előnyös a starthelyzet. Nem arra 
gondolok, hogy a kedvező adottság elkényelmesít, de arra igen, hogy kikapcsolja azt a 
közvetlen kényszert, amely olykor túllendít a patthelyzeteken". (195. o.) 

A harmadik fejezet a fenntarthatóság kritériumrendszerét tárgyalja, az ezekhez kapcso-
lódó elemzési módszerek, valamint ezek alapján végzett vizsgálati eredmények bemutatásá-
val, amelyek számos esetben új megvilágításba helyezik a nyers elsődleges adatokból levon-
ható következtetéseket. így a szerző többek között kimutatja, hogy a beruházási ráta lényeges 
emelése és az ezt alátámasztó - háztartási és államháztartási - megtakarítási ráta ugrásszerű 
növelése nélkül a jelenlegi növekedési trend hosszú távon nem tarható fenn (vö. 288. o.). 

A negyedik fejezet általános tendenciákkal, a globalizációval, az állam szerepének átér-
tékelődésével, a pénzügyi közvetítés mélyülésével foglalkozik, s fő mondandója az, hogy 
az ezen tendenciákhoz való alkalmazkodás képessége (vagy e képesség hiánya) meghatáro-
zó módon befolyásolja egy-egy gazdaság növekedési lehetőségeit, azaz hosszú távon valójá-
ban ez határozza meg, hogy egy gazdaság fenntartható pályán marad, vagy destabilizálódik. 

Az ötödik fejezet a magyar gazdaságnak a könyv írásakor tapasztalható helyzetére 
vonatkoztatva tárgyalja a korábbi elvi megállapításokat. Mint írja: bebizonyosodott, hogy 
amennyiben az egyensúlyi korlátokat a gazdaságpolitika, ha nem is hagyja figyelmen 
kívül, de mellékes kérdésként kezeli, akkor a jövedelemelosztási arányokat korrigálni, a 
feszültségeket enyhíteni hivatott, többletjövedelmet kiáramoltató beavatkozások újabb igé-
nyek lavináját zúdítják a jövedelemelosztásért felelős makrodöntéshozókra. Amire a sze-
replők azonnal reagálnak, az a korlátok fellazulása. Ez jut kifejezésre a gyors bérkonvergencia 
képtelen, de egyre gyakrabban hangoztatott követelésében is. (vö. 396. o.). 

A befejező fejezetben az elmúlt évek tapasztalatai alapján a szerző kénytelen elismer-
ni, hogy „egyelőre nem hatnak azok az erők (nem elemzési technikák), amelyek gondos-
kodhattak volna arról, hogy a gazdaság legalább ne túlságosan térjen le a kiegyensúlyo-
zott pályáról" (396. o.). Az okok mélyebb elemzését azonban az időbeli közelség miatt 
még korainak tartja. Erre egy a Mozgó Világban időközben megjelent - a könyvben 
foglaltakat tovább gondoló, az elmúlt évek történéseire fókuszáló - cikkében tesz kísér-
letet {Antal [2004]). Többek között bemutatva azokat a késleltetési hatásokat, amelyek 
sokáig elfedik a bajokat, majd azokat a szinergikus hatásokat, amelyek hatására a kilen-
gések amplitúdója növekedni kezd, az egyensúlyzavarok izolált kezelése lehetetlenné 
válik, a gazdaság fenntarthatatlan pályára kerül. 

Mit vár a következő évektől a szerző? „Az Unióhoz csatlakozástól rövid távon nem 
elsősorban többletnövekedési energiákat várok, nem is horribilis »lenyúlható« pótlólagos 
forrást, hanem azt a még ma hiányzó fegyelmező erőt, amely képes levágni a fiskális és 
monetáris politika szeszélyes (és felesleges) kanyarulatait." (399. o.) - fejezi be könyvét 
Antal László. 
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State ownership - reasons in principle and dilemmas in practice 

Éva Voszka 

One dominant idea in the 1990s was extension of private ownership, including transfer of 
state assets into private hands, was a cornerstone of the economic change of system in 
Central and Eastern Europe. So economists and politicians in recent years were con-
cerned mainly to justify privatizing state-owned firms. Now the endgame - sales of 
remaining assets and in some cases revision of unsuccessful transactions - has brought 
back into the crossfire of political contention some basic theoretical issues debated at the 
beginning of privatization. Does it matter at all who the owner is? What can justify 
maintaining and extending state ownership? Can the state operate as a better owner in a 
market economy than it can in a planned economy? With almost 15 years' experience of 
market economic transformation behind us, it becomes possible to examine the validity 
of theories in the light of practice. 

The dynamics of agri-food trade patterns - the accession countries' case 

Imre Fertő 

The article describes the evolving pattern of agri-food trading in Central European coun-
tries, using recently developed empirical procedures based on the classic Balassa index 
and a symmetrical transformation of it. The degree of trade specialization shows a de-
clining trend. Central European countries have been losing their comparative advantage 
in a number of product groups. Their indices of specialization have also tended to con-
verge, although they display greater variation in certain product groups. They are stable 
for product groups showing a comparative disadvantage, but product groups for which 
these countries have a weak to strong comparative advantage show significant variation. 
The findings back the idea that there is a general decrease in specialization, but they do 
not support the notion of self-reinforcing mechanisms that has been emphasized strongly 
in much literature on endogenous growth and trade. 

The local labour market's effect on decisions to enter secondary-level education 

Zoltán Hermann 

The study enquires how far families deciding about further education after the eight years 
of primary education pay heed to the likely labour-market return on such schooling. The 
analysis rests on the relation between the unemployment rate at district level and further 
studies, based on a cross-sectional estimate. It emerges that unemployment prompts families 
to be more ambitious in their decisions about further education. This effect is stronger 
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for children whose parents have a low level of schooling, which suggests that the differ-
ing alternative costs of education is the prime factor behind the relation. The effect is 
weak, however, in terms of the parents' level of schooling - the primary determinant of 
further studies. The findings show also that differences according to type of settlement 
found in the proportion of those continuing their studies can be attributed in part to the 
level-of-schooling structure among the parents. 

International competitiveness of Hungarian agriculture: past performance 
and future projections 

Matthew Gorton, Sophia Davidova, Martin Banse and Alistair Bailey 

The international competitiveness of Hungarian agriculture is assessed by estimating 
domestic resource cost (DRC) ratios for the pre-accession period, using data for the 
years 2000-2002. The estimates indicate that Hungary was less internationally competi-
tive in arable production, compared with the mid-1990s, due to appreciation of the Hun-
garian forint, static domestic demand, and improved harvests in neighbouring countries. 
While dairy production remained uncompetitive, pork and poultry production by corpo-
rate farms became internationally competitive, due to lower feed costs and better access 
to EU markets. The future international competitiveness of Hungarian agriculture is 
assessed for the years 2007-13 using three scenarios: baseline (no accession), accession 
with historical rates of productivity growth, and accession with dynamic improvements 
in productivity. Predicted price changes are based on a computable general equilibrium 
(CGE) model, developed to quantify the implications of the 2004 EU accession. The 
analysis indicates that accession will impact negatively on the international competitive-
ness of Hungarian agriculture by increasing land and labour prices. To maintain competi-
tiveness in the arable sector, Hungary will need to achieve dynamic improvements in 
productivity, to offset the effect of higher factor costs. The dairy sector, under all sce-
narios, is likely to remain uncompetitive. 

'Cooperative Identity' - a concept for economic analysis and evaluation 
of cooperative flexibility 

Gabor G. Szabo 

From an economic point of view, the new identity statement by International Coopera-
tive Identity does not provide a sufficient basis on which the substance of the cooperation 
entailed to be grasped. There is a huge need to carry out research on the basis of an 
alternative 'cooperative identity' concept, so that the substance and possible development 
of cooperative systems can be examined. The most important parts of the 'identity' are 
the cooperative definition, the basic aims (purposes) of cooperatives, the functions (roles) 
and the cooperative principles. Analysing Dutch agricultural co-operation according to 
the concept mentioned, it has to be said that the 'principle of principles' (the product is 
central) and the basic aim (to increase members' income) remain valid. However, to be 
able to perform new (marketing, financing, organizational) strategies it is necessary to 
change the functions of co-operatives. It would be important and useful to carry out 
research on the co-operative identity according (at least) to each country and to different 
branches and sectors of the economy in order to get the substance of co-operation. 
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Kérjük szerzőinket, 
hogy kézirataikat a következő előírások szerint nyújtsák be! 

Folyóiratunkban a tanulmányok átlagos hossza 1 ív (40 000 leütés szóközzel), 
ettől ±50 százalékkal lehet eltérni. (A cikk méretét a Word for Windows 

programokban a Fájl/Adatlap/Statisztika mezőben lehet megnézni.) 

A cikkek minden esetben a tanulmány főbb hipotéziseit és állításait tartalma-
zó (körülbelül 800-1000 karakteres) összefoglalóval kezdődnek. Megírása-
kor érdemes szem előtt tartani, Hogy szerkesztőségünk ezt használja fel az 

angol nyelvű ismertető elkészítéséhez. 

Az összefoglalót követő csillagod lábjegyzet tartalmazza a tanulmány elkészíté-
sével kapcsolatos információkat és a köszönetnyilvánításokat. Utána követ-
kezik a szerző foglalkozása (esetleg beosztása), munkahelye és e-mail címe. 

A tanulmány végén szerepel a hivatkozási lista a szerző(k) teljes nevével 
(külföldiek esetében elég a keresztnév monogramja), a megjelenés évszá-
mával, a mű pontos címével, kiadójával, kiadási helyével, illetve a folyó-
irat pontos címével, évszámával, kötetszámával, megjelenés hónapjával, 
oldalszámmal. A szövegben elegendő a vezetéknévvel, évszámmal és ol-
dalszámmal hivatkozni. Szó szerinti hivatkozás esetében az oldalszám fel-

tüntetése elengedhetetlen. 

A táblázatokat és az ábrákat folyamatosan kell számozni végig a cikk egészén 
(a sorszámozás az új alfejezetekben, alpontokban nem kezdődik újra). Mind-
egyik táblázatnak és ábrának címet kell adni, és a bennük szereplő mennyisé-
gi értékek mértékegységét fel kell tüntetni. A táblázatokat a Word program 
táblázatszerkesztőjével kell elkészíteni. A táblázatbeli és ábrabeli megjegyzé-
sek és az adatok forrása közvetlenül a táblázat, illetve az áb ra alatt helyezke-

dik el. Az ábrákról jó minőségű nyomtatott példányt is ké runk. 

A képleteket a jobb oldalon zárójelben folyamatosan kérjük számozni 
(tehát az egyes alfejezetekben ne kezdődjön újra a számozás). 

E-mailen vagy flopin elküldött Word for Windows-os elektronikus változat 
mellett minden esetben kérünk két nyomtatott példányt is. 



A Nemzeti Fejlesztési Hivatal felkérésére a Közgazdasági Szemle 

és a Corvinus Egyetem Közgazdaságtudományi Karának össze-

hasonlító gazdaságtan tanszéke 

címmel vitát rendez az AKTÍV TÁRSADALOM vitasorozat keretében. 

A vita résztvevői arra keresik a választ, hogy miként hatnak a 

demográfiai és munkaerő-piaci trendek a társadalmi viszonyokra 

és az időskori jövedelembiztonságra. 

A vita időpontja: 2005. február 10. 14 óra 

Helye: A Corvinus Egyetem főépülete (Budapest, Fővám tér 8.) 

2001 -es rektori tanácsterem 

A vitaindító előadást AUGUSZTINOVICS MÁRIA közgazdász tartja 

A vita résztvevői: 

BOD PÉTER matematikus 

GALASI PÉTER közgazdász 

HABLICSEK LÁSZLÓ demog rá fus 

KÖLLŐ JÁNOS közgazdász 

MATITS ÁGNES aktuár ius 

Vita vezető: 

KŐVÁRI GYÖRGY közgazdász 

A vitára minden érdeklődőt szeretettel várunk, és a jelenlevők 

aktív részvételére számítunk. 



MONTHLY OF THE COMMITTEE FOR ECONOMIC SCIENCES 

OF THE HUNGARIAN ACADEMY OF SCIENCES 

Közgazdasági Szemle, Vol. LII, January 2005 

C O N T E N T S 

Éva Voszka: State ownership - reasons in principle and dilemmas in practice 1 
Imre Fertő: The dynamics of agri-food trade patterns - the accession countries' case 24 
Zoltán Hermann: The local labour market 's effect on decisions to enter secondary-level 

education 39 

FIFTY YEARS OF THE INSTITUTE OF ECONOMICS 

From Nádor utca to Budaörsi út. The half-century-old Institute of Economics 
(Katalin Szabó) 61 

Matthew Gorton, Sophia Davidova, Martin Banse and Alistair Bailey: The international 
competitiveness of Hungarian agriculture: past performance and future 
projections 66 

Gábor G. Szabó: 'Cooperative Identity' - a concept for economic analysis and evaluation of 
cooperative flexibility 81 

BULLETIN 

Transition in agriculture - agricultural economics in transition. Jubilee event to mark 
the 50th anniversary of the foundation of the Hungarian Academy of Sciences' 
Institute of Economics (B. B. and F. Sz.) 93 

New helmsman - old problems. Business conference of the GKI Economic Research PLC 
(Miklós Blahó) 98 

BOOK REVIEW 

'Economic policy is not a sprint, but a middle-distance event. ' László Antal: Is sustainable 
growth sustainable? Experiences of transition economies (Gábor Karsai) 102 

English abstracts of the articles 105 

Kiadja a Közgazdasági Szemle Alapítvány, 1112 Budapest, Budaörsi út 43-45. 
Telefon: 319-3165, 319-3166, »309-2600 

A kiadásért felel: Szabó Katalin, a kuratórium elnöke 
Felelős szerkesztő: Szabó Katalin 
Ügyvezető igazgató: Sok Ödön 

Szerkesztőség: 1112 Budapest, Budaörsi út 43-45. 
Internet: http://www.kozgazdasagiszemle.hu 

A nyomtatást és a kötészeti munkálatokat az ETO-Print Nyomda végezte 
Felelős vezető: Balogh Mihály 

HU ISSN 0023-4346 (nyomtatott) 
HU ISSN 1588-113x (online) 

Indexszám: 25 452 
Előfizetésben terjeszti a Magyar Posta Rt. Megrendelhető levélben: Magyar Posta Rt. 1900 Budapest; faxon: 303-3440; e-mailben: 
hirlapelfoizetes@posta.hu. A terjesztéssel kapcsolatos reklamációt a 06-80-444-444 ingyenes zöldszámon lehet bejelenteni. Előfizetési díj 
egy évre: 15 600 forint. Árusításban terjeszti a Lapker Rt. és alternatív terjesztők. Példányonként megvásárolható még a Pont Nádor 
Kft. (1051 Budapest, Nádor u. 8.) és a Líra és Lant Kiadó Rt. könyvesboltjaiban. Külföldön terjeszti a llungaropress Sajtóterjesztő Kft. 
[1117 Budapest, Budafoki út 70. Tel.: (36-l)-206-1927], valamint a Batthyány Kultur-Press Kft. |1014 Budapest, Szentháromság tér 6. 
Tel.: (36-l)-201-8891; e-mail: batthyany@kultur-press.hu] 



Ára: 1300 Ft 

ISSN 0aa3M34b 

: • . . . • 

A L L A M I P R I V A T I Z Á C I Ó S ES V A G Y O N K E Z E L Ő RT. 

H U N G A R I A N P R I V A T I Z A T I O N A N D STATE H O L D I N G C O M P A N Y 

A SZÁMADÁS A TALENTUMRÓL c í m ű k ö n y v s o r o z a t 
eddig megjelent kötetei megvásárolhatók 

az alábbi könyvesboltokban: 
EÖTVÖS LORÁND KÖNYVESBOLT - B u d a p e s t , V K e c s k e m é t i u t ca 2 . 

OSIRIS KÖNYVESBOLT - Budapest, V Veres Pálné utca 4-6. 
KÖZGAZDASÁGI ÉS JOGI KÖNYVESBOLT - B u d a p e s t , V N á d o r u t c a 8. 

• 
KORÁNYI G. TAMÁS: Privatizáció a tőzsdén keresztül 

DICZHÁZI BERTALAN: A külföldi tőke a magyar privatizációban 
MIHÁLYI PÉTER: K á r p ó t l á s 

VÁRHEGYI ÉVA: B a n k p r i v a t i z á c i ó 
VANICSEK MÁRIA: E l o s z t á s o s p r iva t i zác ió 
MAJOR IVÁN: A távközlés p r iva t i zác ió ja 
ESZES ISTVÁN: A H u n g a l u p r iva t i zác ió ja 

VOSZKA ÉVA: Spontán privatizáció 
SZALAVETZ ANDREA: Az energetikai gépgyártás privatizációja 

GIDAY ANDRÁS: Kedvezményes privatizációs technikák 
RECHNITZER JÁNOS: A privatizáció regionális összefüggései 

CSANÁDI MÁRIA: Környezetvédelmi garanciák a privatizációban 
LAKY-NEUMANN-BODA: A privatizáció foglalkoztatási hatásai 

LAJTAI-VANICSEK: A d ó s k o n s z o l i d á c i ó 
BODA-NEUMANN: MRP és MBO a hazai privatizációban 

SZANYI MIKLÓS: Csőd, felszámolás, végelszámolás, 
mint a privatizáció módja 

LOVÁSZY CSABA: Termőföld tulajdonváltás Magyarországon 1998-1998 
BENCZE IZABELLA: A kincstári vagyon a jog tükrében 

RASKÓ GYÖRGY: Az élelmiszeripar privatizációja Magyarországon 
ANTALÓCZY KATALIN: Pr iva t i zác ió a g y ó g y s z e r i p a r b a n 

KARSAI GÁBOR: A fogyasz t á s i c ikk -ke re skede l em pr iva t izác ió ja 
BÁRÁNY ANZELM: Média, kiadók nyomdák privatizációja 

MACHER ÁKOS: Adatok, tények a magyarországi privatizációban 
ROHRBÖK IVÁN: A privatizáció és Phare kapcsolata Magyarországon 

DICZHÁZI-MACHER-CSÁKI: P r i v a t i z a t i o n in H u n g a r y I—II. 
Állami vagyonkezelés Európában és Magyarországon 

(szerk: Diczházi Bertalan-Macher Ákos) 

S l 

I n s gg^glfig 
l l l l l l l l i l www.apvrt.hu I : í I | 



I 

LII. ÉVFOLYAM 2005. FEBRUÁR 

P. KISS GÁBOR-VADAS GÁBOR 
Légy résen! Az államháztartási egyenleg ciklikus igazítása 

RADNAI MÁRTON 
Indexált alaptermék árú opciók 

VIRÁG MIKLÓS-KRISTÓF TAMÁS 
Az első hazai csődmodell újraszámítása neurális hálók segítségével 

JORDÁN GYULA 
Egyoldalú vagy kölcsönös függés? Tajvan és a Kínai Népköztársaság 

gazdasági kapcsolatai 

GORDOS PÉTER 
Gondolatok a magyar áramtermelő piac piachatalmi problémáinak 

elemezhetőségéről 

KÖZGAZDASÁGI SZEMLE ALAPÍTVÁNY 



Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. február (109-129. o.) 

P. KISS GÁBOR-VADAS GÁBOR 

Légy résen! 
Az államháztartási egyenleg ciklikus igazítása 

A ciklikusan igazított államháztartási deficit a költségvetési helyzet értékelésére széles 
körben alkalmazott fogalom. Alapgondolata az, hogy az államháztartási hiányon be-
lül el kell választani az átmeneti és/vagy nem diszkrecionális hatásokat a deficit tar-
tós részétől, illetve a költségvetési politika diszkrecionális intézkedéseinek hatásai-
tól. A mutató kiszámítása a közgazdasági változók potenciális szintjének megállapí-
tásán alapszik. A tanulmány bemutatja, hogy az összetétel mind a nominális, mind a 
reálmutatók esetében számít. Az Európai Bizottságnak és az Európai Központi Bank-
nak is saját módszere van a ciklikusan igazított államháztartási deficit mérésére, ám 
egyik sem képes teljes mértékben eleget tenni valamennyi követelménynek. A tanul-
mány olyan alternatív eljárást mutat be, amely ötvözi e két módszer előnyeit. Az eljá-
rás egy termelési függvény alapú kibocsátási rés és egy korlátozott többváltozós 
HP-szűrő kombinációja, amely a termelési függvény paraméterezésének és más el-
méleti összefüggések felhasználásával bontja szét az aggregált kibocsátási rést kom-
ponenseire. A nominális tényezőknél - például az adójogszabályok nominális eleme-
inél és egyes, kormány által befolyásolt deflátoroknál - a „diszkrecionális intézke-
dés" fogalmának pontosabb meghatározása is szükséges.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: H62, E32. 

A ciklikusan igazított államháztartási egyenleg számítási módszerei a konjunktúraciklus-
nak a költségvetési bevételekre és kiadásokra gyakorolt jelentősebb hatásait próbálják 
számszerűsíteni. Erre egyrészt azért lehet szükség, mert a konjunktúra hiányára gyako-
rolt átmeneti hatásait nem szabad a fiskális helyzetben végbemenő tartós javulásnak te-
kinteni, hiszen ezek a hatások dekonjunktúra esetén automatikusan az ellentétes irányba 
fordulnak. Vannak elemzők, akik a ciklikusan igazított államháztartási deficit (cyclically 
adjusted budget deficit, CAB) típusú mutatóval az átmeneti hatások kiszűrése miatt a 
költségvetés fenntarthatóságát mérik. Azzal a feltevéssel élnek, hogy a cikluson kívül 
nincs más átmeneti exogén hatás, és a fiskális politika diszkrecionális intézkedései is 
kizárólag tartós jellegűek. 

Másrészt a ciklus hatásának kiszűrése után jobban látható az is, hogy a deficitet mennyi-
ben alakították a fiskális politika diszkrecionális intézkedései. Természetesen ez is akkor 
igaz, ha feltesszük, hogy a cikluson kívül a hiányt nem érik olyan exogén hatások, mint 

* A szerzők ezúton mondanak köszönetet Sandro Momiglianónak (Olasz Nemzeti Bank) értékes hozzá-
szólásaiért, valamint a Magyar Nemzeti Bankban és a Magyar Pénzügyminisztériumban tartott vitafórumok 
valamennyi résztvevőjének. A tanulmányban maradt esetleges hibákért kizárólag a szerzők vállalják a fele-
lősséget. 

P.Kiss Gábor, Magyar Nemzeti Bank, Közgazdasági főosztály (e-mail: kissg@mnb.hu). 
Vadas Gábor, Magyar Nemzeti Bank, Közgazdasági főosztály (e-mail: vadasg@mnb.hu). 
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amilyen az árfolyam, az infláció és a kamatlábak hatása. Mivel ez a feltevés nem túl 
reális, ezért az OECD egyik munkaanyaga (.Buti-van den Noord [2002]) - hogy a deficit 
változásának diszkrecionális alkotóeleme pontosabban megragadható legyen - további 
korrekciókat javasol az úgynevezett inflációs rés bevezetésével. 

Végül egyes elemzések a fiskális politika keresleti hatásának egyszerű mérőeszköze-
ként alkalmazzák {EB [2000], Van den Noord [2002]) a ciklikusan igazított államháztar-
tási deficitnek (CAB) - illetve a ciklikusan igazított elsődleges egyenlegnek (CAPB) - az 
éves elmozdulását. Ez a leegyszerűsítő megoldás azért félrevezető, mert a hiány ciklikus 
komponensét nem szabad eltávolítani a keresletre gyakorolt hatásból, hiszen ezzel azt is 
feltételeznénk, hogy a költségvetés automatikus stabilizáló funkciója nem működik. 

Egyes tanulmányok (például Blanchard [1990]) felhívják a figyelmet arra, hogy a 
CAB-mutatóktól nem várható, hogy minden kérdésre választ adjanak, legalábbis ereden-
dően alkalmatlanok arra, hogy a keresleti hatásnak akár csak a puszta létét is kimutassák, 
nem beszélve a mértékéről (Chalk [2002]). Mindez összevethető az empirikus elemzések 
eredményeivel (Chalk [2002], Krogstrup [2002]), amelyek arra engednek következtetni, 
hogy a hagyományos fiskális mutatók, például az IMF, az OECD és az EU strukturális 
hiányai sem a keresleti hatás mértékének, sem a diszkrecionális politika hatásának kimu-
tatására nem alkalmazhatóak.1 

E problémák összefüggnek azzal, hogy az elemzések korábban említett alapfeltevései 
(például a cikluson kívüli exogén és átmeneti hatások kizárása) nem reálisak. Egyes 
elemzések azt a részleges megoldást választják, hogy a CAB-mutatóból kiszűrik a kamat-
kiadást (CAPB). Jóllehet tanulmányunk szintén az elsődleges egyenlegre összpontosít, 
további megoldásként egy újabb korrekciós lehetőséget, az egyszerű árrés kategóriáját is 
definiáljuk. 

Egy másik lehetséges ok abban rejlik, hogy a CAB-számítás kiindulópontját jelentő 
deficitkategóriák információtartalma ab ovo részleges: nincsenek benne például a statisz-
tikailag definiált kormányzati szektor hatálya alá nem tartozó bizonyos tevékenységek, 
ezért a „valóságos" helyzet rejtve marad (P. Kiss [2002]). 

A CAB-mutatók hiányosságaira további magyarázattal szolgál a ciklikus igazítás sajá-
tos módszere. Elemzésünk a ciklikus igazítás módszertani kérdéseire összpontosítva igyek-
szik Magyarország számára megfelelő alternatív megközelítést találni. Először a gazda-
ság konjunkturális helyzetét vizsgáljuk, majd a költségvetés erre vonatkozó érzékenysé-
gével foglalkozunk, végül pedig e két tényező szorzásával számítjuk ki az államháztartás 
konjunkturális alkotóelemét. Mind az első, mind a második részben azt a sorrendet kö-
vetjük, hogy először bemutatjuk az Európai Bizottság (EB) megközelítését, majd az Eu-
rópai Központi Bank (EKB) módszere szerinti számítást, végül pedig a javasolt új meg-
közelítést, amit termelési függvény alapú, korlátozott többváltozós Hodrick-Prescott-
szűrős módszernek nevezünk. 

Az EB a gazdaság konjunkturális állapotának felmérésére saját módszert alkalmaz, a 
költségvetési rugalmasságok becsült értékeit azonban az OECD-től veszi át. Magyaror-
szágra ilyen becslés nem készült, és az OECD szisztematikus számítási módszere sem 
reprodukálható, így annak elveit átvéve, saját becslést készítettünk a költségvetés cikli-
kus rugalmasságára. 

Az EKB megközelítése a konjunkturális hatásokat nem az aggregált kibocsátáshoz 

1 Krogstrup panelregressziót alkalmazásával azt vizsgálta, hogy a kereslet változását mennyiben magya-
rázzák az egyes fiskális mutatók, nevezetesen a teljes államháztartási hiány, az IMF, az OECD és az EU 
strukturális hiányai (CAB-értékeiben), valamint a „fiskális impulzus" mutatójának változásai. Chalk elmé-
letben és gyakorlatban egyaránt áttekintette a hiány keresletösztönző hatását, strukturális és diszkrecionális 
alkotóelemeit. Tanulmányában az OECD strukturális hiányát (CAB) és a keresleti hatásnak egy 
multiplikátorokkal súlyozott változatát vizsgálta. 
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viszonyítva, hanem dezaggregáltan, főbb adóalaponként méri. Ezen túlmenően megkü-
lönbözteti a ciklus hatásától a fiskális politikának, így az állami kiadások reálváltozókra 
(bérekre és a fogyasztásra) gyakorolt közvetlen hatásait. A költségvetési rugalmasságok 
szabványosított módszerével ellentétben az EKB megközelítése, amely egyben a Köz-
ponti Bankok Európai Rendszerének (KBER) közös módszere is, nagyobb teret enged az 
egyes országok sajátosságainak figyelembevételére. 

Magyarországon esetében a ciklikus igazítás dezaggregált megközelítése helytállóbb 
módszernek tekinthető, mivel az elmúlt néhány évben az aggregált kibocsátási rés és 
egyes összetevői között nemcsak eltérés mutatkozott, de a két hatás ellenkező előjelű 
volt. Egyes elemzések (EB [2000]) figyelembe is vették az ilyen „atipikus" körülmények 
jelentős mértékben eltérő költségvetési következményeit, sőt néhány új módszert is ki-
dolgoztak (Bouthevillain és szerzőtársai [2001], P. Kiss [2002]). 

A gazdaság konjunkturális helyzetének mérése 

A „gazdaság konjunkturális helyzete" a fennálló viszonyok értékelésére mind a gazda-
ságpolitikai döntéshozók, mind az elemzők között széles körben elterjedt és használt 
fogalom. Bár a konjunkturális helyzet intuitív értelmezése közgazdasági körökben meg-
lehetősen közkeletű, a mérésére alkalmazott módszerek szakmai viták forrásai. Az elté-
rés a konjunkturális elem jellegéből adódik: mivel a ciklikus pozíció elméleti fogalom, 
így a valóságban nem figyelhető meg, statisztikai módszerekkel nem mérhető. 

Számos ökonometriai módszer létezik a nem megfigyelhető változók becslésére, és 
gyakorlatilag ezek mindegyikét ki is próbálták a konjunkturális helyzet alakulásának 
mérőeszközeként. A számos lehetséges megközelítés közül ebben az elemzésben azokkal 
a módszerekkel foglalkozunk, amelyeket az Európai Bizottság (EB) és az Európai Köz-
pont Bank (EKB) javasoltak, illetve az EB és az EKB módszereiből levonható tanulságok 
alapján kidolgozzuk saját megközelítésünket. 

Az Európai Bizottság megközelítése 

Bármely ciklikus pozíció becslését célzó megközelítés kulcseleme a lényeges gazdasági 
változók lehetséges szintjének meghatározása. Az EB megközelítése az aggregált kibo-
csátási rés államháztartásra kifejtett hatását vezeti le. Denis-Röger [2002] standard Cobb-
Douglas-féle termelési függvényt használnak semleges technológiai haladást feltételezve. 
A munka (a) és a tőke (p) arányok becslése helyett a nemzeti számlákból történő kiszá-
mításukat javasolják, a teljestényező-termelékenységet (totál factor productivity, TFP) 
pedig a Solow-féle maradéktag Hodrick-Prescott-féle (HP) szűréssel kapott értékeként 
határozzák meg. 

YPt = TFP,hp [(1 - UTt )LFt f K]-\ (1) 

ahol az YP, UT, LF és K változók a potenciális kibocsátást, a munkanélküliség trendjét, 
a munka- és tőkeállományt jelölik. A kibocsátási rés a 0G = Y/YPJ összefüggéssel szá-
mítható ki. 

Sajnos e módszernek Magyarország esetében több hátránya is van. Először is, a mun-
kajövedelmek aránya a kibocsátáshoz viszonyítva a gazdasági átmenet kezdete óta folya-
matosan változik. Az 1990-es évek végéig ez az arány fokozatosan csökken, míg a tőke-
jövedelmek aránya emelkedett. Ez a folyamat természetesnek tekinthető egy átalakuló 
gazdaságban, ahol a korábbi alacsony tőke-kibocsátás arány a felzárkózás következtében 
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tartósan emelkedik. A 2000-es évek elejétől a belső keresletélénkítő fiskális politika kö-
vetkeztében a munkajövedelmek aránya emelkedni kezdett. Noha a gazdasági ciklusok is 
hatnak a munkajövedelem-kibocsátás arányára, azonban ekkor a munka tőkéhez viszo-
nyított gyorsabb alkalmazkodása miatt a munka-kibocsátás arány prociklikusan változik. 
Mivel Magyarországon a fentiek következtében a munka-kibocsátás arány kontraciklikusan 
változott, így ezt a változást nem tekinthetjük a ciklus hatásának. A fentiek miatt olyan 
alternatív megközelítést javasolunk, amely a termelésifüggvény-forma megváltoztatása 
nélkül tudja kezelni az időben változó bérarányt. Továbbá, a munkanélküliségi ráta az 
1990-es években szélsőséges változást mutatott, ezért a munkanélküliség trendértékét 
egyszerű HP-szűrővel határozzuk meg, azonban az így kapott munkanélküliségi résnek 
nem szabad különösebb közgazdasági jelentőséget tulajdonítani. 

A kibocsátási rés meghatározása után az EB modellje (1. ábra) rugalmasságokat alkal-
maz a többi meghatározó GDP-tényező (például a magánszféra bérei, a fogyasztás, a 
vállalati nyereség stb.) ciklikus pozíciójának kiszámítására, így határozza meg a nemzet-
gazdaság egészének konjunkturális helyzetét. Ezeket a rugalmasságokat a kibocsátás és a 
megfelelő változók közötti ökonometriai becsléssel határozzák meg. 

1. ábra 
Az EB modelljének felépítése 

A kibocsátás és a reálgazdasági változók közötti rugalmasság meghatározásából adó-
dik az EB-módszer gyengesége. Amint korábban már említettük, az EB megközelítése a 
reálgazdasági változók és a kibocsátás között a becsült egyenletek paramétereit használja 
mint rugalmassági tényezőket. Egyértelműnek tűnik azonban, hogy ezzel kapcsolatban 
három fő probléma merül fel. 

1. Bizonyos rugalmasságok becslése nem veszi figyelembe, valamint nem aknázza ki a 
termelésifüggvény-forma megválasztásának következményeit, vagyis azt, hogy a mun-
ka- és tőkejövedelmi rés - munka- és tőkearányokkal súlyozott - összegének meg kell 
egyeznie az aggregált kibocsátási réssel. 

2. A reálgazdasági változók rövid és hosszú távú igazodása még olyan esetekben is 
összetéveszthető, amikor a rugalmasságok becslésének egyébként van értelme, például a 
fogyasztás és a bérek közötti rugalmasság esetén. A modellformák akkor helyesek, ha 
lehetővé teszik, hogy a hosszú távú egyensúly rövid távú dinamikával párosuljon. Erre 
alkalmazható az úgynevezett hibakorrekciós modell, de az egyenletben nem található 
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olyan „egyedülálló" paraméter, amely a rugalmasságot méri. Ha a hosszú távú paramé-
tert vesszük, akkor végtelen sebességű igazodást tételezünk fel. Másképpen azt állítjuk, 
hogy az előző rés egyáltalán nincs hatással a többi változó jelenlegi állapotára. Ezek 
szerint tehát egy hosszan tartó negatív kibocsátási rés ugyanolyan hatást fejtene ki a 
bérekre és a fogyasztásra, mint egy többéves pozitív rést követő egyéves negatív rés. 
Intuíció alapján azonban kizárható, hogy egy változó aktuális állapota független lenne a 
megelőző állapotoktól. 

3. Az éves adatokon becsült paraméterek némileg mérsékelhetik ezt az időbeli hatást. 
Az újonnan csatlakozott EU-tagállamok esetében azonban ez nem megvalósítható, mivel az 
éves idősorok túl rövidek, ezért csak negyedéves adatokból kaphatunk ökonometriai szem-
pontból elfogadható eredményeket. Ebben az esetben viszont sokkal nagyobb gondot okoz 
a fent említett probléma, mivel az igazodás sebessége, pontosabban a becsült igazodási 
paraméter nagysága negyedéves frekvencián kisebb, mint az éves adatok esetében. 

A konzisztencia biztosítása, valamint a végtelen sebességet feltételező „statikus" meg-
közelítés elkerülése érdekében tehát alternatív modellt kell kidolgoznunk. 

Az Európai Központi Bank megközelítése 

Az Európai Bizottság módszere mellett az Európai Központi Bank is kialakította a konjunk-
túraciklus mérésére alkalmas módszerét (2. ábra). Boije [2004] érvelése szerint az aggregált 
kibocsátási rés elfedi az alapfolyamatokat. Ugyanazon aggregált kibocsátási rés az alkotó-
elemek többféle kombinációjából is összetevődhet, noha ezek a kombinációk különféle 
hatásokat fejthetnek ki a gazdaságra és az államháztartásra. Az EB megközelítésében vi-
szont azonos aggregált kibocsátási rés esetén mindig pontosan ugyanazt a hatást kapjuk. Ez 
a jelenség magyarázata lehet Cronin-McCoy [1999] eredményeinek is, miszerint az állam-
háztartási bevételek és kiadások konstans rugalmassága a kibocsátásra vonatkozóan nem 

2. ábra 
Az EKB modelljének felépítése 
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valószerű. Ez azonban valószínűleg az említett tényezőnek köszönhető. Az aggregált elasz-
ticitás még állandónak vett dezaggregált rugalmasságok mellett is eltérő, ha a dezaggregált 
rések arányai nem állandók, ami feltehetően valamennyi ország esetében igaz. 

Mindezek alapján az EKB dezaggregált módszert ajánl. Bouthevillain és szerzőtársai 
[2001] számos rés becslését végezték el HP-szűrővel, többek között a fogyasztás, a ver-
senyszférában fizetett bérek, a vállalati nyereség és a munkanélküliség réseit becsülték 
meg. Bár ezzel a módszerrel megállapíthatók a meghatározó gazdasági tényezők külön-
féle ciklikus pozíciói, és a módszer alkalmazása rendkívül egyszerű is, bizonyos problé-
mák gyengítik az elfogadhatósága mellett szóló érveket. A legnyilvánvalóbb gond az, 
hogy egy egyváltozós módszer szélsőséges eredményekhez vezethet, s mivel nincs ellen-
őrzésére alkalmas módszer, a szélsőséges eredmények nem ismerhetők fel. Darvas-Va-
das [2003] bizonyították, hogy jobb eredmények érhetők el több módszer egyidejű hasz-
nálatával. Gazdaságpolitikai szempontból a kibocsátási rés stabil becslésének döntő je-
lentősége van. A becsült kibocsátási rés nagymértékű revízióját megengedő módszerek 
nem alkalmazhatók a politikai döntéshozatal során, mivel a korábbi döntéseket gyakran 
nem megfelelővé teszik. Darvas-Vadas [2003] revízión alapuló súlyozás során arra a 
következtetésre jutott, hogy több módszer egyidejű alkalmazása stabilabb becsléshez ve-
zetett a kibocsátási rés tekintetében, mint egyetlen módszer használata. 

A HP-szűrő használata ellen szóló legjelentősebb érv szerint nincs elméleti összefüg-
gés a változók között. Bouthevillain és szerzőtársai [2001], valamint Mohr [2003] véle-
ménye szerint a HP-szűrő lineáris jellege elméleti konzisztenciát biztosít, mivel a 
dezaggregált, HP-vel szűrt rések súlyozott összege egyenlő az aggregált réssel. Igaz, 
hogy a HP-szűrő lineáris, ez a tulajdonság azonban a közgazdasági idősorokban nem 
aknázható ki, mivel a közgazdasági idősorok logaritmustranszformáitját célszerű HP-
szűrni, következésképpen az aggregációra vonatkozó korlátozás nem teljesül.2 

A HP-szűrővel kapcsolatos problémákkal szemben egyetértünk azonban azzal, hogy 
az aggregált kibocsátási rés lényeges alapfolyamatokat takarhat el. Magyarország eseté-
ben például az aggregált kibocsátási résnek ugyan negatív konjunkturális hatása volt az 
államháztartás egyenlegére az elmúlt néhány évben, azonban a lakossági fogyasztási ki-
adások pozitívan hatottak rá. 

A fentiek összegzéseképpen a dezaggregált megközelítés mellett tesszük le a voksun-
kat, de kitartunk amellett, hogy elméleti összefüggést kell felállítani a konjunkturális 
alkotóelemek között, valamint az aggregációs korlátnak teljesülnie kell. 

A termelési függvény és a korlátozott többváltozós HP-szűrő (PF-CMHP) 

Tanulmányunkban olyan könnyen reprodukálható módszert mutatunk be, amellyel az 
említett problémák kezelhetők (3. ábra). Megtartjuk a termelési függvény3 alapján szá-
mított aggregált kibocsátási rést, mivel ez elméletileg megalapozottabb, és információ-
tartalma bővebb az aggregált rést meghatározó tényezőkre vonatkozóan. Mivel a munka-
és tőkearányok Magyarországon nem állandók, időben változó munka-, illetve tőkeará-
nyokat használunk.4 Lényeges pont, hogy ezeket az arányokat is felhasználjuk az aggregált 

2 Az állítás nyilvánvalóvá válik, ha meggondoljuk x + y = z és HP(jc) + HP(y) = HP(z), akkor 
ln(x) + ln(y) > ln(z), amikor x, y > 1, így HP(lnx) + HP(lny) > HP(lnz). Részletesebben lásd P. Kiss-
Vadas [2004]. 

3 Pula [2003] tőkeállomány-becslését használtuk fel. 
4 Ahogy azt korábban említettük, ez a változás nem tekinthető a ciklus következményének, ezért nem 

tartjuk konstansnak a munka-kibocsátás arányt. 
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3. ábra 
Az alternatív modell alapstruktúrája 

kibocsátási rés összetevőire bontásakor. Módszerünk előnye tehát, hogy az aggregációs 
korlát nem csupán teljesül (azaz az aggregált kibocsátási rés egyenlő a dezaggregált rések 
súlyozott összegével), hanem a munka- és tőkearányok alkalmazásának eredményekép-
pen adódik. 

Bár az említett arányok alapján megállapíthatók a munka- és tőkejövedelem ciklikus 
pozíciói, más reálváltozó konjunkturális helyzetét is meg kell határozni. Ennek érdeké-
ben a termelési függvény paraméterei által meg nem határozott reálgazdasági változók 
meghatározására viselkedési egyenletet építünk be. így módszerünk lehetővé teszi, hogy 
az irreális „merev" rugalmasságok helyett a változók valós dinamikus alkalmazkodását 
írjuk le. 

Az EB modelljéhez hasonlóan tehát mi is a Cobb-Douglas-féle termelési függvényt 
használjuk, a semleges technológiai haladás helyett azonban a munkakibővítő technoló-
giai haladást vesszük alapul, mivel ez utóbbi Magyarországon elfogadhatóbb feltevés. 
További eltérést jelent az EB modelljétől, hogy a teljestényező-termelékenységet (TFP) a 
Solow-maradéktag helyett egyszerű azonossággal „becsüljük". Ennek következtében a 
TFP növekedése a következőképpen fejezhető ki: 

MPt ~ (Ayf ~((1 ~~cxt)Ak,-atMt))/at, (2) 
ahol a kisbetűk a változók logaritmusait jelölik. Miután megkaptuk a TFP növekedését, 
kiszámítjuk a TFP szintjét, így a potenciális kibocsátás és a kibocsátási rés az EB-mód-
szernél leírt módon már kiszámítható. 

A jövedelemszintekhez hasonlóan a termelési függvény paraméterei a kibocsátási rés 
(y - y*), a bérjövedelmek (ws - ws*) és a tőkejövedelmek (n - n*) rései közötti összefüggé-
seket is megadják. Az aggregált kibocsátási rés egyenlő a munkából és tőkéből származó 
jövedelemrések súlyozott összegével, ahol a súlyok a munka (a) és tőke arány (1 - a). 
Ebből eredően a kibocsátási rés a következőképpen bontható elemeire: 

Y , - y* = a, (WJ, - ws*) + (!-«, )(TT, - n]), (3) 
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ahol a csillaggal jelöljük a változók potenciális értékekeit. Vegyük észre, hogy ezzel a 
módszerrel bármilyen kibocsátási rés (y-y*) használható, függetlenül attól, hogy az 
termelési függvényből származik-e, vagy más módszerrel számították ki. A Cobb-Douglas 
termelési függvényt azért tartottuk meg, hogy módszerünk minél közelebb álljon a hiva-
talosan elfogadotthoz. 

A fenti három változó melletti további rések meghatározása is szükséges lehet. Mivel 
1. a munkajövedelem-rés meghatározza a háztartásokra kivetett közvetlen adót, társada-
lombiztosítási hozzájárulást és a nyugdíjakat, 2. a profitrés pedig a vállalkozásokra kive-
tett adót, két lényeges költségvetési alkotóelem marad. Az egyik a munkanélküli-segély, 
a másik a lakossági fogyasztásra kivetett közvetlen adók. 

A munkanélküli-segély szerencsére minden következmény nélkül kizárható, mert 
Magyarországon a munkanélkülieknek fizetett juttatások nagysága a többi tételhez képest 
alacsony.5 Továbbá, amint már korábban kifejtettük, Magyarországon a munkanélkülisé-
get a gazdasági átmenetet kísérő több sokk is befolyásolja, ezért nincs a munkanélküliség 
trendértékének6 mérésére megfelelő eszközünk. 

Minthogy a lakosságra kivetett közvetett adók mértéke jelentős, modellünkbe egy olyan 
fogyasztási függvényt építünk be, amellyel a bérek és a fogyasztás lehetséges értékei 
elméleti alapon kapcsolódnak:7 

Ace* =9{ + 92(ce*_l + p{ + p2ws*_l) + O^Ace*^ + 04Aws* + et, (4) 

ahol a ce a lakosság fogyasztási kiadásait, a csillagok pedig továbbra is a változók lehet-
séges értékeit jelentik. 

A fenti egyenletek összekapcsolása érdekében egy alternatív módszert alkalmazunk, 
nevezetesen Laxton-Tetlow [1992], Butler [1996], illetve St-Amant-van den Norden [1997] 
által javasolt többváltozós HP-szűrőt. Az alapmodellt azonban a (3) egyenlettel mint 
aggregációs korláttal egészítjük ki, amely a (4) egyenletet elméleti megfontolásain túl a 
munkajövedelmek potenciális értékét szintén korlátozza, azaz a teljes rendszer elméleti 
alapokon nyugszik: 

O - n f + A^ (An* - AK\ )2 + 

Y(ws-ws*)2 + A T (Aws* - A w / , ) 2 + 
. , . (5 ) 

ce-ce*)2 + ce* - Ace*^)2 + 

^[Ace* - (02(ce*_t + p - ws*_i) + 03Ace*_, + 04AWJ*)]2 

feltéve, hogy 

yt - y] = a , ( w s , - ws* ) + ( ! - < * , , - K )• 

Az (5) probléma megoldása adja a változók potenciális értékeit és a réseket.8 A becs-
lések eredményeiből az következik, hogy nincs jelentős különbség a (4) egyenlet 

min 
K ' WS* ce' 
$2 

5 A közvetett fogyasztási adók, a társadalombiztosítási hozzájárulás, közvetlen lakossági adók, közvetlen 
vállalati adók és a munkanélküli-segély GDP-hez viszonyított aránya 14 százalék, 10 százalék, 6 százalék, 2 
százalék, illetve 0,3 százalék. 

6 Például az inflációt nem gerjesztő munkanélküliségi aránynak (Non-Accelerating Inflation Rate of 
Unemployment, NAIRU). 

7 A fogyasztási függvény becslésének hazai tapasztalatairól bővebben lásd Jakab-Vadas [2001], 
8 Minthogy a numerikus optimalizáció érzékeny a kezdő értékekre, ésszerű határokon belül választottunk 

értékeket: 02 = -0,1, 03 = 0,6 és 04 = 0,4. A potenciális szintnek a megfelelő változók eredeti szintjei 
voltak. 
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ökonometriai becsléssel és az (5) probléma optimalizálásával nyert paraméterei között, 
ezért javasolt módszerünk elfogadható eredményeket ad a viselkedési egyenletre. 

Ebben a pontban már összehasonlíthatjuk a három módszer előnyeit és hátrányait. 
Kétségtelen, hogy az EB által javasolt, a termelési függvény felhasználásával nyert kibo-
csátási rés elméletileg megalapozott. Valójában ezért ragaszkodunk a termelési függvény 
alapú kibocsátási rés beépítéséhez. Az EB megközelítése azonban nem aknázza ki a 
termelésifüggvény-becsléséhez használt bér- és tőkearányok információtartalmát. Ezenkí-
vül nem tudja kezelni az egy és ugyanahhoz a kibocsátási réshez tartozó különféle konjunk-
turális háttereket. Az EKB modellje kezeli az utóbbit, nem képes azonban elméleti alapra 
helyezni a számítást, és nem teljesíti az aggregációs követelményt. A dezaggregáció 
jelentősége nyilvánvaló, ezért módszerünk dezaggregált résekkel dolgozik, de elméleti 
alapokon nyugvó felbontással, és megfelel az aggregációs követelménynek is. 

Az árak bevezetése 

Eddig reál változókat használtunk, pedig a valóságban az adóalapok is, az adóbevételek is 
nominális nagyságok. Elképzelhető, hogy a konjunktúra nominális és reálállapotai egy-
mástól eltérő előjelűek, ezért szükségesnek tűnik az árak, azaz nominális változók beve-
zetése. 

Noha több javasolt módszer is létezik9 a potenciális árszínvonal mozgásának megraga-
dására, maga a potenciális árszínvonal fogalma bizonytalan. Ebben a tanulmányban az 
összetételhatást a fogyasztói árindex (CPI) és a GDP-deflátor közötti különbségként fog-
juk fel. Módszerünk alapgondolatának megvilágítására vegyük észre, hogy a reálválto-
zókat először defláljuk, mégpedig olyan deflátorokkal, amelyek változónként mások és 
mások. A vállalati nyereséget például általában GDP-defiátorral, míg a versenyszférában 
fizetett béreket és a fogyasztást a fogyasztói árindexszel defláljuk. 

Tegyük fel, hogy a reálfogyasztási rés meghatározta a közvetett adók „reál" konjunk-
turális állapotát! Míg a nominális fogyasztást a reálfogyasztás és a fogyasztói árindex 
szorzataként kapjuk meg, addig a közvetett adókat a GDP-deflátorral szorozzuk. Ha a 
fogyasztói árindex magasabb a GDP-deflátornál, akkor a nominális közvetett adók is 
magasabbak lesznek annál, amit reálmegfelelőik generálnának. 

Tekintsük például a magyar gazdaságot az 1990-es évek közepén! A magas infláció és 
a fiskális megszorítások következtében a fogyasztási rés reálértéken negatív volt, miköz-
ben a fogyasztói árindex értéke meghaladta a GDP-deflátorét. Ennek eredményeképpen a 
negatív fogyasztási rés ellenére a költségvetési bevételek nominális ciklikus helyzete 
kedvezőbben alakult. 

A fenti példát explicit módon írja le a következő összefüggés: BUDf = (BASE?)", ahol 
a BUD, BASE, illetve R és a jelek az i-edik költségvetési bevételt/kiadást, annak alapját 
(például BUD: személyi jövedelemadó és BASE: bérek), reálváltozókat és a költségvetési 
bevételek/kiadások alaphoz viszonyított rugalmasságát jelölik. Azt az esetet vegyük ala-
pul, amikor a bázist fogyasztói árindexszel defláljuk. Nyilvánvaló, hogy 

pGDP 

BUD?Pgdp = (BASE* f PCPI . (6) 

9 Például Buti-van der Noord [2003], P. Kiss [2002] és Bouthevillain és szerzőtársai [2001] melléklet. Az 
1999-2000 közötti dán árrésre kapott eredményeik alapján a konjunkturális összetevő a GDP 0,3 százaléká-
ra emelkedett. 
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Mivel BUDfPGDP = BUD", ahol az TV a nominális változókat jelöli, valamint Pcpl = 

= (pcp,y(pcpiy-a^ a (6) egyenlet budn =(BASE?)aPGDP(Pcp,ya lesz. Erre logarit-

must alkalmazva, a következő' kapjuk: 

bud" = ax base" + pGAP, (7) 

ahol a pGAP = pY -ax pCPI, A (7) egyenletből látható, hogy akkor kapjuk meg a külön-
féle deflátorok hatásait, ha a GDP-deflátorból kivonjuk a fogyasztói árindex és a költség-
vetési rugalmasság szorzatát. 

Végül pedig azonosítani kell, mely költségvetési összetevőkre van hatással ez a rés. 
Világos, hogy azokra, amelyeket a versenyszférában fizetett bérek és a fogyasztás hatá-
roz meg, vagyis a háztartásokra kivetett közvetlen adókra, a nyugdíjakra, a társadalom-
biztosítási hozzájárulásokra és a lakossági fogyasztásra kivetett közvetett adókra. A reál-
gazdaság és az államháztartási hiány konjunkturális helyzetéhez hasonlóan a teljes árréshatás 
a fogyasztói árindexszel deflált egyes alkotóelemeinek súlyozott átlaga. 

Az árhatás fenti definíciója alkalmas arra, hogy két hatást, legalább is részben, tükröz-
zön. Az egyik elem a fogyasztói árindex ciklikus ingadozása. A másik a diszkrecionális 
intézkedések okozta ingadozás, amely szintén kimutatható, például a közvetett adók, a 
hatósági árak és a rögzített árfolyamok változásaiban. Bizonyos esetekben ezen intézke-
déseknek rövid távú hatása van a reál változókra. Jó példa erre az 1995-ös magyarországi 
költségvetési konszolidáció, amikor a leértékelés és a fogyasztói árukra kivetett behoza-
tali vámok emelése meglepetésszerű inflációt okozott. Ez pedig közvetlenül befolyásolta 
a reálváltozókat, mivel sem a versenyszféra, sem az állami szektor nem korrigálta azon-
nal a nominálbéreket. 

Az államháztartás bevételeire és kiadásaira gyakorolt ciklikus hatás 

A különféle adóalapok és a munkanélküliség konjunkturális összetevőjének mérése után 
a következő lépés az egyes költségvetési rugalmasságok becslése. A jövedelmek és ki-
adások rugalmasságainak becslésére alkalmazott módszer éles határvonalat húz a „cikli-
kus" és a többi, nem ciklikus összetevő között, amelyeket időnként strukturális vagy 
mögöttes (underlying) összetevőknek is neveznek. 

Régebben az egyes rugalmasságértékeket úgy határozták meg, hogy egyszerűen regresszi-
ót számítottak az adók és a GDP között. Ez az egyszerű megközelítés több problémát is 
felvet, ezért az OECD két lépésben változtatásokat vezetett be. Először is külön becslést végez-
nek az adóalapok GDP-re vonatkozó érzékenységére vonatkozóan (van den Noord [2000]). 

Ezt követően az adók és adóalapok közötti rugalmasságra van szükség, amelyeknek 
becslését pontosították. Az OECD egyre inkább az adótörvényekbe foglalt információkra 
hagyatkozik (Giorno és szerzőtársai [1995]). A korábbi regressziók eredményei a tényle-
ges - változó - rugalmasság helyett hosszabb időszakok átlagrugalmasságát jelezték, 
ebből eredően az eredményül kapott elaszticitások nem csupán a ciklikus hatásokat tük-
rözték, hanem a diszkrecionális intézkedések átlagos hatásait is. 

A ciklikus igazítás köre 

Fontos azt is meghatározni, hogy a költségvetési tételek közül melyeket kell ciklikusan 
kiigazítani. Az OECD-módszer az összes bevételt, míg a kiadási oldalon csak a munka-
nélküli-segélyt érinti. 
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Néhány országban a különböző indexálási eljárásokon keresztül a ciklikus ingadozá-
sok más kiadásokra is közvetlen hatást gyakorolnak. Az EKB-módszer rugalmasabb: 
ezeket a kiadásokat minden EU-tagállam esetében egyenként elemzi. Nézetünk szerint az 
indexálási eljárások nem feltétlenül adnak automatikusan választ a ciklusra, mivel né-
hány esetben felfüggeszthetik őket, vagy a „bónuszokkal"10 kibővíthetők. Az ilyen köte-
lező jellegű indexálás értékelésekor figyelembe kell venni eddigi alkalmazásának tapasz-
talatait. A ciklus bizonyos mértékig, de nem automatikusan, a kamatfizetéseket is befo-
lyásolja. 

Az állami kiadások többsége szintén a jogi adóalap része, és mint ilyen automatikusan 
növeli a bevételt. A diszkrecionális költekezés tényleges (nettó) hatásait az adó levonása 
után lehet mérni. Ennek megfelelően mind az adóalapokat, mind a bevételeket az állami 
kiadásokkal kellene korrigálni. Az EKB-módszer is ezt a megközelítést követi. Azt felté-
telezi, hogy az állam által fizetett közvetett adók és hozzájárulások, illetve a közalkalma-
zottak által fizetett közvetlen adók és hozzájárulások rugalmassága - ugyanúgy, ahogy 
konzisztens módon ugyanezeknek az állami kiadásoknak a rugalmassága is - nulla, más 
szóval a ciklustól nem függnek. Ehhez hasonlóan az EKB-módszer is kiigazítja a közve-
tett adóbevételeket annak EU részére átutalt részével, mivel feltételezése szerint ennek a 
kiadásként megjelenő tételnek is nulla a rugalmassága. 

Ugyanakkor a fiskális politika közvetett hatásai - mint például a keresletbővítést köve-
tő magasabb lakossági fogyasztás után fizetett közvetett adók - még mindig jelentkeznek 
a bevételi oldalon. A probléma azonban ennél is általánosabb. A ciklikus ingadozás -
például adóbevételi többletek révén - hatással lehet a fiskális politika diszkrecionális 
döntéseire, ami azután visszahat a ciklusra az elindított kiadási programok vagy az adó-
szabályok változásain keresztül.11 Bár az adók és az állami kiadások adóalapjai korrigái-
hatók, ez a fajta „szimultán" hatás nem szűrhető ki. 

Altalános megjegyzések a fiskális rugalmasság mérésével kapcsolatban 

Az adóbevételeket az adójogszabályok változásain és a reálértelemben vett adóalapok 
ingadozásán kívül számos más, átmeneti vagy állandó tényező is befolyásolhatja. Ha az 
államháztartási hiányból levonjuk a költségvetés becsült ciklikus komponensét, akkor 
egy maradékértéket kapunk, ami nem feltétlenül egyezik meg a tartósabb fiskális pozíci-
óval. E fejezet további részében az adót meghatározó tényezők következő sémáját vizs-
gáljuk meg. A reálértelemben vett adóalapok és az adóbevételek közötti kapcsolat fel-
bontandó a következő módon: reálértelemben vett effektív adóalap —> nominális effektív 
adóalap —> jogilag meghatározott adóalap —> az eltérő kulcsokból adódó, adóalapon 
belüli összetételhatás —> adójogszabályok —> adóbevételek. 

A nemzeti számlában található meghatározás szerinti effektív adóalap nominális és 
reáldinamikája nagyban eltérhet egymástól. Ha figyelembe vesszük az árréseket, az át-
meneti hatások könnyen kiszűrhetők, de az adószabályok nominális elemeinek hatásai 
esetében (például az adósávok, a határértékek és tételes adómértékek) szükség lehet össze-
tettebb becslésekre (lásd később). Altalánosságban véve, ha az adóalapot reálértelemben 
vesszük számításba, miközben a rugalmasságokat a nominális adójogszabályokból szá-
mítjuk, akkor ez következetlenséget okozhat. Például rövid távon (egy pénzügyi éven 

10 Például Magyarországon 2001-2002-ben egy 3 százalékos különemelés volt és egy egyszeri, egyössze-
gű kifizetés 2002-ben. 

11 A tapasztalatok szerint jelentős állami intézkedés az adó és adóalap közötti rugalmasságot is megváltoz-
hatja, például az adóelkerülés mértéke tartósan nő vagy csökken. 
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belül) a nominális folyamatok stabilabbak lehetnek, és az árrésben is tükröződő inflációs 
meglepetés anélkül lehet hatással a reáladóalapra, hogy ez a nominális folyamatokat 
jelentősen megváltoztatná. 

A jogi és az effektív adóalap dinamikája szintén több okból eltérhet egymástól. 1. Az 
adóelkerülés mértéke idővel változhat, például az állami intézkedésekre adott válasz for-
májában. 2. Az állami intézkedések közvetlenül is befolyásolhatják a jogi adóalapot: 
például a minimálbér emelése automatikusan kihat a jogi adóalapra, az effektív jövede-
lemre azonban ennél kisebb hatása van. A minimálbér emelése a bevallott jövedelem 
minimális mértékét növeli meg, vagyis az adóelkerülés lehetősége csökken. 3. Az adózás 
és a munkanélküli-ellátás rendszere néhány esetben az automatikusan működő stabilizá-
torokat aszimmetrikussá teszi. Például a társasági adó esetében a rugalmasság a recesszió 
mértékétől függ, azaz nemlineáris jellegű. Egy bizonyos ponton (ahol például már nincs 
adózható nyereség) a rugalmasság értéke nulla. A veszteségnek negatív hatása van a 
költségvetésre, de csak késleltetett módon. A nyereség közgazdasági és jogi meghatáro-
zása ugyanis eltér egymástól, és ez utóbbi magában foglalja az évek között elhatárolt 
veszteséget is. A munkanélküli-ellátásra jogosultság jogszabályi státusa szintén eltér a 
munkanélküliség közgazdasági meghatározásától (ILO). Amennyiben a munkanélküli-
ellátásra való jogosultság időtartama rövidebb, mint az átlagos ciklusé, akkor a lassulás 
ugyan azonnal növeli a költségvetési kiadásokat, a fellendülés azonban nem csökkentheti 
a kiadásokat, hiszen az ellátottak már korábban elveszítik jogosultságukat. 

Az aggregált adóalap dinamikája szintén eltérhet a dezaggregált változásoktól. A sze-
mélyi jövedelemadó és a közvetett adók esetében befolyásolhatja a bevételeket, hogy a 
különböző jövedelemszintekre és bizonyos áruk és szolgáltatások vásárlásaira kivetett 
adókulcsok különbözők. A jövedelmek megoszlásában vagy a lakossági fogyasztás össze-
tételében végbemenő átmeneti változások összefügghetnek a ciklus alakulásával. Például 
egyes termékcsoportok (például üzemanyagok, dohányáruk stb.) változékonyabbak (vagy 
kevésbé változékonyak) lehetnek, mint az aggregált lakossági fogyasztás, ezért azok át-
lagtól eltérő adóterhelésének szerepe lehet abban, hogy a ciklus költségvetési hatása 
erősebb vagy gyengébb lesz. 

Az adóbevételeket az adószabályok változásai határozzák meg. E változások közül a 
lakossági közvetlen adók és társadalombiztosítási járulékok esetében mindez megjelenhet 
a progresszivitás és degresszivitás becsült mértékeinek elmozdulásában. Ezáltal megvál-
tozik az adók rugalmassága és ezen keresztül a ciklikus komponens mértéke is, miközben 
az adójogszabályokat érintő intézkedések értelemszerűen nem ciklikus, hanem diszkreci-
onális jellegűek. A progresszivitás és degresszivitás változtatásainak kérdése felveti, hogy 
miként lehet meghatározni a változatlan politika definícióját mint a tényleges fiskális 
politikai intézkedések kiszámításának kiindulópontját. 

Az adórendszer nominális elemeit illetően a „változatlan politika" elve nem jelenti azt, 
hogy az egyes nominális értékeknek rögzítettnek kellene lenniük. Ebben az esetben ugyanis 
az a különös helyzet állna elő, hogy még a változatlan adósávok miatti belenövés hatása12 

is semleges politikának minősülne. Valójában a nominális elemek semlegessége kétféle 
megközelítés alapján érhető el. 

Az első megközelítés abból indul ki, hogy az államnak semleges esetben az a szándé-
ka, hogy az adóterheket változatlanul hagyja, ezért az összes nominális értéket (sávot, 
plafont stb.) az egy főre jutó jövedelem éves változásának megfelelően valorizálná. A 
semleges viszonyítási alap ezen esetében a fajlagos rugalmasság még a progresszív sze-

12 Amennyiben nő az adó alapjául szolgáló jövedelem, akkor a nominálisan rögzített (vagy csak részlege-
sen indexált) adósávok magasabb marginális adókulcs miatt a jövedelemmel egyenesen arányos bevételnél 
nagyobb adóbevételt generálnak. Ezt nevezzük belenövési hatásnak (bracket-creeping). 
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mélyi jövedelemadó esetében is feltételezhető. Ebben a megközelítésben az éves adóalap 
változásának megfelelő valorizálás a viszonyítási alap, tehát ennek - adóbevételi többletet 
eredményező - elmulasztása nem passzív, semleges fiskális politikára utal, hanem aktív 
„mulasztást" jelent. Például, ha a választott adórendszer progresszív, a személyi jövede-
lemadó valorizálás nélkül gyorsabban növekszik, mint a jövedelmek. A sávok, plafonok 
stb. rögzítése nemcsak az első évben jelent diszkrecionális lépést, hanem a valorizálás 
elmulasztása a rákövetkező években is. Ha érzékeitemi akarjuk ennek a diszkrecionális 
lépésnek a többéves hatását, akkor az adók és az adóalapok között egységnyi rugalmassá-
got kell alkalmaznunk. Ezzel szemben amennyiben a rugalmasságot az éves adójogszabá-
lyokból számoljuk ki mint a marginális és átlagos adóterhek hányadosát, akkor a belenö-
vést „természetes" jelenségnek minősítve, az előbb említett többéves hatás rejtve marad. 

Egy másik megközelítés szerint az állam semleges esetben nem évente, hanem a ciklus 
egészét tekintve tartja változatlanul az adóterheket, más szóval: a nominális értékeket az 
adóalapoknak a ciklus átlagában megvalósuló növekedésével összhangban valorizálja. 
Ebben az esetben ez a valorizálási elv lenne a változatlan politika viszonyítási alapja. Az 
egységnyit meghaladó rugalmasság ekkor az adójogszabályok beépített progresszivitását 
tükrözné. Ez a beépített progresszivitás az átmenetileg gyorsabban növekvő jövedelem 
esetében ideiglenesen az arányosnál magasabb adóbevételhez vezet, de ez később, a lassu-
lás idején automatikusan visszafordul. Elképzelhető, hogy a fiskális politika tudatosan olyan 
adórendszert működtet, amely a ciklus hatását a progresszivitás révén felerősíti, és a na-
gyobb államháztartási hiány révén nagyobb mértékben stabilizálja a gazdaságot. Ez lehet 
az OECD és az EKB módszerének alapvető feltételezése. Mindez azonban nem változtat 
azon, hogy tartósabb (underlying) bevételi szint és deficit kiszámítása céljából célraveze-
tőbb a korábban említett - egységnyi rugalmassággal számoló - megközelítés. 

Általában véve az adószabályok változásának létezhet egy széles és egy szűk értelem-
ben vett meghatározása. A széles értelemben vett meghatározás magában foglalhatja az 
effektív adóterhelés minden változását, ami ex post könnyen kiszámítható. A szűkebb 
értelemben vett meghatározás az adójogszabályok kötelező elemeinek változásaira össz-
pontosít, például az adókulcsokra és a bizonyos csoportoknak automatikusan nyújtott 
adókedvezményekre (például az alkalmazottak, a családok és a nyugdíjasok részére). 
Nem szerepelnek benne azonban az adójogszabályok „választható" elemei, amelyek az 
adókedvezményekre való jogosultság lehetőségeit foglalják magukban, és az adófizetők 
döntésein alapulnak. Szintén nem szerepelnek ebben a meghatározásban az effektív adó-
kulcsok azon változásai, melyek 1. adóelkerülésből vagy adótartozásból vagy 2. az adó-
alapon belüli összetételhatásokból erednek, mint például a jövedelemeloszlásban vagy a 
fogyasztás összetételében végbemenő változások. 

Az Európai Bizottság és az OECD megközelítése 

A Bizottság módszere, ami lényegében megegyezik az OECD módszerével, azt feltétele-
zi, hogy az aggregált kibocsátási rés nem tér el jelentősen az adóalapok réseitől. Ez a 
megközelítés azt is feltételezi, hogy az adójogszabályok nem nagyon változnak, mivel az 
OECD számításai meghatározott időhöz kötött adójogszabályokon alapulnak (1996). Egy 
másik feltételezés a költségvetés állandó összetételére vonatkozik, mivel a Bizottság, az 
OECD-től eltérően, a költségvetés aggregált érzékenységi paramétereit úgy számolja ki, 
hogy az OECD rugalmasságokat a költségvetés összetevőinek rögzített (tehát nem évente 
változó) súlyaival súlyozza. 

Ez a módszer a rugalmasság kiszámításakor a bevételi oldal minden adóbevételét, a 
kiadási oldalon pedig a munkanélküli-támogatásokat veszi alapul. A bevételeket négy 
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csoportra osztja: közvetett adók, közvetlen társasági adók, közvetlen lakossági adók és 
társadalombiztosítási hozzájárulások. 

A közvetlen lakossági adók és társadalombiztosítási hozzájárulások esetében az OECD 
megközelítése figyelembe vette az adójogszabályokat. Minden jövedelmi szintre sziszte-
matikusan kiszámították a kedvezmények bizonyos körének figyelembevételével igazított 
átlag- és marginális kulcsokat. Az igazított marginális és átlagkulcsok súlyozott átlagai-
nak hányadosa adja meg a bevételeknek a bruttó jövedelmekhez viszonyított rugalmassá-
gát. A különböző jövedelemkategóriák súlyait a becsült jövedelemmegoszlás alapján szá-
mították ki. 

Az új OECD-módszer a közvetlen és közvetett társasági adók esetében az egyszerű 
regressziók használata helyett az adók és adóalapok között egységnyi rugalmasságot fel-
tételezi, és az adóalap és a kibocsátás közötti rugalmasság számítására összpontosít. A 
munkanélküli-támogatás esetében az OECD a kiadások és a munkanélküliség között is 
egységnyi rugalmasságot feltételez. 

Magyarországon nem könnyű az OECD-módszert alkalmazni, mivel az OECD-nek az 
adójogszabályok hatásának kiszámítására vonatkozó szisztematikus megközelítése nem 
reprodukálható. Szerencsére rendelkezésünkre áll 2000 és 2002 között a személyi jöve-
delemadóra vonatkozó teljes adatsor, amely magában foglalja a jövedelmi kategóriák 
felbontását, az adóalap elemeit és a különböző adókedvezményeket. Más szóval: az adó-
köteles jövedelem megoszlásáról és az átlagos adóterhekről tényleges adatok állnak ren-
delkezésünkre és így csak az „effektív" marginális kulcsokat kellett megbecsülnünk. A 
marginális kulcsok esetében az adóköteles jövedelmek közül a bérekre összpontosítot-
tunk, a többi jövedelemelem kevésbé rugalmas, alakulása feltehetően a bevallott jövede-
lem „minimális kötelezettségét" is tükrözi. Ezeket a marginális kulcsokat minden jöve-
delemszintre kiszámítottuk a törvény által előírt marginális adókulcs alapján, amelyből 
kivonjuk 1. a nyugdíjalapba tartozó befizetés személyi jövedelemadó kedvezményét, amely 
egy bizonyos felső határig a jövedelemmel arányos, 2. az alkalmazottak azon adókedvez-
ményeit, amelyek fokozatosan megszűnnek a magasabb jövedelmi szinteken, 3. a nyug-
díj kedvezményét 2001-ig, amely jövedelem a bérekhez és az inflációhoz indexált és 4. a 
családi adókedvezményeket. Ez utóbbi a gyermekek száma alapján a törvény által meg-
határozott fix összeg, de a tényleges összeget az adott egyéni adófizető adófizetési kötele-
zettségei korlátozhatják. Más szóval, ennek a kedvezménynek a közepes és magas jövedele-
mi szinteken nulla a rugalmassága a jövedelemmel szemben, míg alacsony jövedelem estében 
a jövedelem további egysége a felső határig növelné meg a tényleges kedvezményt. Vannak 
„választható" adókedvezmények is, mint például bizonyos megtakarításokra vagy lakásvá-
sárlási kölcsönökre vonatkozó adójóváírások, amelyek felső határa hasonló. Ebben az eset-
ben azt feltételezzük, hogy a jövedelem további egysége nem változtathatja meg az adott 
kedvezmény mértékét. Néhány esetben az is torzíthatja eredményeinket, ha az adófizetők 
alacsony jövedelmi szintjük miatt nem tudják teljes egészében kihasználni ezeket az adó-
kedvezményeket. Azt vettük alapul, hogy ezeknek az eseteknek a hatása elhanyagolható. 

A személyi jövedelemadó rugalmassága az időszakon belül ingadozott (1. táblázat), a 
minimálbér 2001-ben és 2002-ben megvalósított igen jelentős emelésével az adószabá-
lyokon kívül az adóköteles jövedelem megoszlása is változott. 2002 óta a nyugdíj nem 
számít jövedelemnek, míg a nyugdíjak adókedvezményeit megvonták. Ennek az intézke-
désnek nem volt hatása a személyi jövedelemadóból származó bevételekre, de a prog-
resszivitás nőtt, mivel a marginális adóterhek kevésbé csökkentek, mint az átlagos adó-
terhek. 2002 utolsó negyedévében az állam bevezette az „adómentes minimálbér" elvet 
azzal, hogy ebben a jövedelmi körben az alkalmazotti kedvezményt a maximumra emel-
te, olyan módon, hogy ez a kedvezmény egy bizonyos magasabb jövedelmi szint felett 
fokozatosan megszűnik. 
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1. táblázat 
Fiskális rugalmassága az EB megközelítésében 

Megnevezés 2000 2001 2002 2003 

Lakosságra kivetett közvetlen adó (szja) 
Társadalombiztosítási hozzájárulás 
Munkanélküli-segély 
Közvetett adók 
Közvetlen társasági adó 

1,39 1,24 1,55 1 ,55* 
0 ,891 0,895 0,898 0 , 9 2 0 

1,0 1,0 1,0 1,0 
1,0 1,0 1,0 1,0 
1,0 1,0 1,0 1,0 

* Nem áll rendelkezésünkre, feltételeztük, hogy a progresszivitás nem változik 2002-ben. 

A társadalombiztosítási hozzájárulások rugalmasságát az adójogszabályok nominális ele-
meinek figyelembevételével, a marginális és átlagos terhelés hányadosaként számítottuk 
ki.13 Az átlagos adóterhelés itt is egyszerűen adódott. A marginális terhelés számításánál 
azonban kétféle korrekciót kellett végrehajtani. Egyrészt, az alkalmazottak nyugdíjalapba 
fizetett hozzájárulásainak nominálisan meghatározott felső határértéke van. Az e határérté-
ket körülvevő 1 százalékos sávot és a meghatározó jövedelmek súlyát az szja-számításoknál 
használt jövedelemmegoszlás alapján számítottuk ki. Másrészt, az egy főre jutó bérdinami-
kától független a tételes egészségügyi hozzájárulás, amit a vállalatok az alkalmazottak lét-
száma alapján fizetnek. Ennek nagyságával szintén korrigáltuk a marginális terhelést. 

Az EKB megközelítése szerint a rugalmasságot vagy az OECD módszeréhez hasonlóan az 
adójogszabályokból számítják ki, vagy a gazdasági regresszió alapján becsülik meg az adott 
ország sajátos körülményeitől függően. Az szja és a tb-járulék esetében ugyanazokat a rugal-
masságokat választottuk, mint amelyeket az előzőkben ismertettünk (2. táblázat). 

Ugyanakkor a ciklikusan igazított költségvetési bevételi-kiadási kör meghatározása 
teljesen eltér egymástól az EKB-kompatibilis és az OECD (Bizottság) típusú módszerek-
ben. Az EKB módszer alkalmazásánál több lehetőség közül választhattunk a kérdés leg-
megfelelőbb kezelése érdekében. Ennek alapján figyelembe vettük azt, hogy Magyaror-
szágon a ciklus a kiadási oldalon nemcsak a munkanélküli-támogatást érinti, hanem a 
nyugdíjkiadást is. A nyugdíjemelés az egy főre jutó nettó reálbéremeléstől függ, és ily 
módon ez a kiadás nem független a ciklustól sem. Abban az esetben azonban, ha a 
nyugdíjkiadást a ciklushoz kötjük, az emelés alapjául szolgáló bérdinamika vizsgálatát a 
magánszektor béreire kell korlátozni. 

A ciklus és a fiskális politika hatásainak elkülönítését szolgálja az a konszolidált meg-
oldás, amely a bevételek esetében az állam által önmagának fizetett résszel korrigál, 

13 A fenti rugalmasságok ellenőrzéséhez az értékeket standard idősoros módszerrel is megbecsültük. A 
becslés eredményei alapján a személyi jövedelemadónak a versenyszektor béreihez viszonyított rugalmassá-
ga 1,28, ami jelentősen eltér az egységnyi rugalmasságtól. Másrészt azt találtuk, hogy a társadalombiztosí-
tási hozzájárulásoknak a jövedelmekhez viszonyított rugalmassága 0,90. Ez utóbbi eredmény a táblázatban 
szereplő becslést megerősíti. Ezenkívül mind az általános forgalmi adó, mind a társasági nyereségadó a 
fogyasztási kiadásokkal és a nyereséggel együtt mozog egységnyi rugalmassággal. Végül a gyakorta változ-
tatott munkanélküli-segély és néhány közvetett adó (helyi iparűzési adó és vámilleték) rugalmasságának 
becsült eredményei jelentősen eltértek a feltételezett egységnyi rugalmasságtól. Az összes becslést összevet-
ve, az államháztartási hiánynak a kibocsátáshoz viszonyított rugalmassága 0,39, ami megközelíti Coricelli-
Erconali [2002] 0,4 értékű becslését. 

Az EKB megközelítése 
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2. táblázat 
Fiskális rugalmasság az EKB megközelítésében 

Megnevezés 2000 2001 2002 2003 

Lakosságra kivetett közvetlen adó (szja) 1 ,39 1,24 1,55 1,55* 
Társadalombiztosítási hozzájárulás 0 ,891 0,895 0 ,898 0 ,920 
Munkanélküli-segély 1,0 1,0 1,0 1,0 
Nyugdíj 0 ,5 0,5 0 ,5 0 ,5 
Lakossági fogyasztásra kivetett közvetett adó 1,0 1,0 1,0 1,0 
Közvetlen társasági adó 1,0 1,0 1,0 1,0 
Egyéb főbb közvetett adók 1,0 1,0 1,0 1,0 

* Nem áll rendelkezésünkre, feltételeztük, hogy a progresszivitás nem változik. 

hiszen a kiadási oldalon lévő ellenpárjaikat sem tekintettük ciklikusnak. A diszkrecioná-
lis kiadások tényleges mértékét szintén nettó értéken, az adó nélkül lehet meghatározni. 
Ez az EKB-módszer azzal a résszel is kiigazítja a közvetett adóbevételeket, amit az EU 
részére utalnak át, mivel azt feltételezi, hogy ez a kiadási tétel is független a ciklustól 
(nulla a rugalmassága). 

Az adóalapok vizsgálata alapján a közvetett adók kategóriáját a következő részekre 
osztjuk: 1. lakossági fogyasztástól függő adók (áfa és jövedéki, fogyasztási adó), 2. a 
hozzáadott érték alapján fizetett helyi iparűzési adó és a gazdaság növekedésétől függő 
vámbevétel, 3. a szerencsejátékkal, bányászattal és bizonyos termékek fogyasztásával 
kapcsolatban kivetett egyéb adók. A harmadik kategória valószínűleg nincs közvetlen 
kapcsolatban a makrogazdasági változók alakulásával, és ezért e tételek esetében nulla 
rugalmasságot feltételeztünk. 

A termelési függvény és a korlátozott többváltozós HP-szűrő módszer mellett 
alkalmazott megoldás 

Mivel az EKB-megközelítés alkalmazása során a ciklikus igazításba bevont költségvetési 
kör meghatározásához a legalkalmasabb megoldást választottuk, ettől csak annyiban té-
rünk el, hogy a legkisebb súlyú tételt, a munkanélküliségi támogatásokat kihagyjuk, 
mivel a termelési függvény és a korlátozott többváltozós HP-szűrő (PF-CMHP) módszer 
esetében ennek ciklikus komponense nem számítható ki. 

3. táblázat 
Fiskális rugalmasság a P F - C M H P megközelítésben 

Megnevezés 2000 2001 2002 2003 

Lakosságra kivetett közvetlen adó (szja) 1,0 1,0 1,0 1,0 
Társadalombiztosítási hozzájárulás 1,0 1,0 1,0 1,0 
Nyugdíjak 0 ,5 0,5 0,5 0 ,5 
Lakossági fogyasztásra kivetett közvetett adó 1,0 1,0 1,0 1,0 
Közvetlen társasági adó 1,0 1,0 1,0 1,0 
Egyéb főbb közvetett adók 1,0 1,0 1,0 1,0 
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Az alkalmazott rugalmasságok is részben megegyeznek az előzőkben bemutatott másik 
két megközelítés rugalmasságaival, kivéve a személyi jövedelemadót és a társadalombiz-
tosítási járulékot. Ez az eltérés abból ered, hogy változatlan politika viszonyításialap-
esetének inkább a tartós (underlying) deficit számításához szükséges definíciót választot-
tuk - azt, hogy semleges esetben az adóteher minden évben változatlan. Ennek az elvnek 
megfelelően a személyi jövedelemadó és a társadalombiztosítási járulékok esetében egy-
ségnyi rugalmasságot feltételeztünk. Ezzel a módszerrel részben kiszűrhetjük a reál vál-
tozók és az adójogszabályok nominális elemeinek esetleges ellentmondásait, bár ennek 
teljes korrekciójához indokolt az árrés bevezetése.14 

Az árrések esetében ugyanazokat a rugalmasságokat alkalmazzuk, de a költségvetési 
tételeket a tételesen rögzített és mennyiségre (például benzin literére) tételesen kivetett 
adókkal korrigáljuk. Felvetődhet azonban az a gondolat, hogy vajon szükséges-e számí-
tásainknak magukban foglalniuk a költségvetés olyan elsődleges kiadásait, amelyeket a 
fiskális politika diszkrecionális intézkedésekkel valorizálhat az árrés várható alakulása 
alapján. Megközelítésünkben ezeknek a kiadási tételeknek a fogyasztóiár-index és a GDP-
inflátor különbségeként meghatározott árréshez viszonyított rugalmasságát nullának 
vesszük, mivel valószínűleg eltérő módon reagálnak a fogyasztóiár-index, illetve a GDP-
deflátor alakulására. Ennek oka, hogy az államháztartási kiadás szerkezete (azaz a bérek, 
az áruk és szolgáltatások vásárlása, a beruházások, a tőke és folyószámla-átutalások) 
jobban hasonlít a GDP összetételére, mint a lakossági fogyasztáséra. Egyetlen kivétel-
ként az elsődleges kiadásoknak a fogyasztói árakhoz indexált részét (a nyugdíjakat) vet-
tük figyelembe, mivel feltételeztük, hogy a többi kiadás valorizációja csak a GDP-deflátor 
ingadozásaihoz képest valósulna meg. A fogyasztóiár-index teljes kompenzálásához azon-
nali diszkrecionális intézkedésekre lenne szükség, de ezt a feltételezést nem erősítette 
meg múltbeli tapasztalatunk. A kamatkiadásokat szintén kizártuk, mivel bár reagálhatnak 
a várt árrésre, rugalmasságukat nehéz lenne megbecsülni. 

Eredmények - a fiskális hiány ciklikus komponense 

Az EB-módszer és az EKB-megközelítés alapján az egyes becsült ciklikus komponensek 
közötti különbség legfőbb oka az aggregált és dezaggregált megközelítés közötti különb-
ségből adódik. Az igazítás többi paramétere nem tér el egymástól ilyen nagy mértékben. 
Az igazításba bevont költségvetési bevételi-kiadási kör különbözik, de ettől eltekintve a 
fiskális rugalmasságokban nincsen eltérés. A bevételi-kiadási kör eltérése kihat a költ-
ségvetés érzékenységének mértékére, és az EKB megközelítése esetében az érzékenysé-
get csökkenti. Ennek oka, hogy az érzékenységet mérsékli az, hogy a bevételekben nem 
szerepel a költségvetési kiadások adótartalma, valamint néhány indexált kiadás (nyugdí-
jak) szintén automatikusan és egy irányban reagál a makrogazdasági változásokra. 

Az általunk javasolt ciklikus igazítás elvi síkon közelebb áll az EKB megközelítéséhez. 
A költségvetési bevételi-kiadási kör ugyanaz, és a fiskális rugalmasság összevonva nem 
áll távol az EKB megközelítésben alkalmazott rugalmasságtól. így a ciklikus pozíciók 
eltérése két tényező hatásával magyarázható: 1. a termelési függvény és a korlátozott 
többváltozós HP-szűrő (PF-CMHP) módszer dinamikus természetéből fakadó hosszú és 
rövid távú alkalmazkodás megjelenésének hatásával, 2. az EKB egyváltozós HP-szűrője 

14 Például a reálbérek átmenetileg egy rövid távú „meglepetésinfláció" miatt is csökkenhetnek. Ebben az 
esetben a személyi jövedelemadó nominális elemeiből adódó progresszivitása alapján - tévesen - az egyene-
sen arányosnál negatívabb költségvetési hatást kapnánk. Ha az árrést figyelembe vesszük, akkor a nominális 
béremelkedésnek valójában még az arányosnál pozitívabb hatása is lehet a költségvetésre. 



126 P. Kiss Gábor-Vadas Gábor 

és az általunk használt viselkedési egyenlet által becsült fogyasztási rések közötti különb-
ségének hatásával. 

Az eredmények világosan rámutatnak az aggregált (EB) és a dezaggregált (EKB, PF-
CMPH) megközelítés közötti legfontosabb különbségre (4. táblázat). A EB módszerben 
a tavalyi évben megjelenő negatív kibocsátási rés azt sugallja, hogy a ciklikusan igazított 
fiskális hiány kisebb volt, mint a publikált tény, míg az EKB és a PF-CMPH ennek 
ellenkezőjét mutatja. Annak tudatában, hogy a kereslet elmúlt években jelentkező erőtel-
jes élénkülése következtében a hazai kereslet nagy valószínűséggel meghaladta potenciá-
lis értékét, a dezaggregált megközelítés nyújt elfogadható eredményt. Összességében az 
EKB és a mi megközelítésünk eredményei közötti eltérések nem voltak számottevők, 
kivéve az első időszakot. A viszonylag kis különbség ellenére a ciklikus összetevők 
trendjei eltérő pályákat mutatnak az elmúlt években. Ezen ciklikus komponensek és az 
árrés segítségével a ciklikusan igazított fiskális hiány kiszámítható. 

4. táblázat 
Az államháztartási hiány ciklikus összetevői* 

Ciklikus összetevők Ciklikus összetevők árhatással 
Ev — 

EB EKB P F - C M H P EB EKB P F - C M H P 

1995 0,0 - 0 , 4 0,1 0,6 0 ,2 0 ,7 
1996 - 0 , 4 - 1 , 0 - 0 , 6 0,3 - 0 , 3 0 ,1 
1997 0,1 - 0 , 9 - 0 , 3 0,1 - 0 , 9 - 0 , 3 
1998 0,3 - 0 , 4 0 ,0 0,7 0 0 ,4 
1999 - 0 , 2 0 ,1 - 0 , 1 0,2 0 ,5 0 ,3 
2000 0,1 0 , 2 0 ,0 0,3 0 ,4 0 ,2 
2001 0,1 0 , 0 - 0 , 1 0,2 0 ,1 0 
2002 0,1 0 ,5 0 ,4 - 0 , 1 0 ,3 0 ,2 
2003 - 0 , 2 0 , 8 0 ,4 - 0 , 4 0 ,6 0 ,2 

* A GDP százalékában. 

Mivel az 1990-es években a fogyasztóiár-index meghaladta a GDP-deflátort, a cikliku-
san igazított államháztartási hiány még rosszabb szerkezetű fiskális helyzetet mutat (5. 
táblázat). Más részről 2002-ben és 2003-ban a fogyasztóiár-index alacsonyabb volt, mint 
a GDP-deflátor, és így a reálváltozók által sugallt ciklikus összetevők szintén alacso-
nyabbak voltak. Meg kell jegyeznünk, hogy az árrésből származó eredmények értelme-
zését óvatosan kell kezelni, hiszen a fiskális politikának a GDP-deflátorra gyakorolt diszk-
recionális hatása csak nehezen, önkényes módszerrel szűrhető ki. 

A különböző mutatók lényegesen eltérő képet mutatnak a Magyarországon 1995-
1996-ban lezajlott fiskális konszolidáció esetében. Az intézkedések első lépésben leér-
tékeléssel és a fogyasztói termékek importjára kivetett vámpótlék bevezetésével 
meglepetésinflációhoz vezettek. Ennek azonnal számottevő hatása volt a reálváltozók-
ra, mivel a nominálbéreket sem a verseny, sem az állami szektorban nem igazították 
ki. Más szóval, nagymértékű átcsoportosítás ment végbe a lakossági jövedelmek (és 
fogyasztás) és a nyereség (és beruházások) között - az utóbbi javára. Úgy tűnik, hogy 
amíg az aggregált EB-módszer nem képes tükrözni ezt a változást, addig az EKB-
módszer azonnali és erőteljes hatással van a költségvetésre, miközben a mi megközelí-
tésünk jelentős, de kisebb hatást mutat ki - egyéves eltolódással. Amennyiben azonban 
figyelembe vesszük az árhatást, az EB módszere pozitív költségvetési komponenst tük-
rözne, az EKB-módszer eredménye kevésbé lenne negatív, míg a mi módszerünk arra 
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5. táblázat 
Ciklikusan igazított elsődleges SNA-hiány* 

Állam- Ciklikusan igazított Ciklikusan igazított 
háztartási államháztartási deficit államháztartási deficit árhatással 
hiány** EB EKB P F - C M H P EB EKB P F - C M H P 

1995 0 , 3 0 ,3 0 ,7 0 ,2 - 0 , 3 0 ,1 - 0 , 4 
1996 2 ,7 3,1 3 ,7 3 ,3 2,4 3 ,0 2 ,6 
1997 0 , 9 0 ,8 1,8 1,2 0,8 1,8 1,2 
1998 0 ,4 0,1 0 ,8 0 ,4 - 0 , 3 0 ,4 0 , 0 
1999 0 ,7 0 ,9 0 , 6 0 ,8 0,5 0 , 2 0 ,4 
2000 1,2 1,1 1,0 1,2 0,9 0 ,8 1,0 
2001 - 0 , 6 - 0 , 7 - 0 , 6 - 0 , 5 - 0 , 8 - 0 , 7 - 0 , 6 
2002 - 4 , 9 - 5 , 0 - 5 , 4 - 5 , 3 - 4 , 8 - 5 , 2 - 5 , 1 
2003 - 4 , 7 - 4 , 5 - 5 , 5 - 5 , 1 - 4 , 3 - 5 , 3 - 4 , 9 

* A kamatbevétellel, kiadásokkal, a jegybank nettó kifizetéseivel korrigált hiány a GDP százalékában. 
** Forrás: http://www.mnb.hu/dokumenturaok/hul001_fiskalis.xls. 

enged következtetni, hogy ez a költségvetési összetevő majdnem nulla lehet, ha az 
egyéves eltolódást vesszük alapul. 

2002-2003-ban az aggregált EB-módszer kis, negatív ciklikus összetevőt mutat, míg a 
dezaggregált módszerek számottevő pozitív ciklikus komponenst jeleznek. Az EKB-mód-
szer nagyobb költségvetésre gyakorolt hatással számol, míg a mi megközelítésünk sze-
rint ez a hatás mérsékeltebb. Ha figyelembe vesszük az árhatást is, a korrigált EB-mód-
szer eredményei negatívabbak lesznek, míg a dezaggregált módszerek által megbecsült 
pozitív ciklikus komponens jelentősége csökkenne. Ez azzal magyarázható, hogy a reál-
változók ciklikus ingadozásainak átmeneti pozitív hatása a ciklus során megszűnik, míg 
az árrés átmeneti negatív hatása középtávon szintén önmagába fordul vissza. 

* 

Tanulmányunkban bemutattunk két, a nemzetközi gyakorlatban az államháztartás cikli-
kus pozíciójának meghatározásra alkalmazott megközelítést: az EB aggregált és az EKB 
dezaggregált módszerét. Amennyiben figyelembe vesszük, hogy Magyarországon a cik-
likus környezet „nem tipikus", nem meglepő, hogy az aggregált kibocsátási résen alapu-
ló módszer nem ad pontos képet, sőt néha előjelében is ellenkező becslést ad a költségve-
tés ciklikus összetevőjéről. Figyelembe kell vennünk azonban, hogy az aggregált megkö-
zelítés közgazdasági összefüggésekre alapoz az EKB egyszerű statisztikai módszerével 
szemben. Felismerve ezt, olyan dezaggregált módszert dolgoztunk ki, amely mindkét 
megközelítés előnyeit igyekszik egyesíteni. 

Modellünk felhasználja az EB termelési függvényét, illetve az abból származó kibo-
csátási rést. Az így kapott aggregált kibocsátási rés felbontásához felhasználjuk a terme-
lési függvény paraméterezését, valamint egy viselkedési egyenletet. Az EKB dezaggregált 
megközelítésével ellentétben, modellünk biztosítja az aggregációs korlát teljesülését, azaz 
a dezaggregált rések „kiadják" az aggregált kibocsátási rést. 

A három módszer természetszerűen eltérő eredményeket ad a magyar államháztartás 
ciklikus pozíciójára. Különösen látványos a különbség az 1995-1996-ban lezajlott fiská-
lis konszolidáció, illetve 2002-2003-es élénk belső kereslet esetében. Tanulmányunk 
másik fontos megállapítása a nominális változók fontossága, ugyanis a fiskális politika 
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diszkrét intézkedései következtében a reálváltozók ciklikus pozíciójától a nominális pozí-
ciók jelentősen eltérhetnek. Ez történt 1995-1996-ban, amikor a munkajövedelmek és a 
fogyasztás negatív reálpozícióját a meglepetésinfláció a költségvetés szempontjából „el-
lensúlyozta". 

Nyilvánvaló, hogy a különböző módszerek eredményei eltérő fiskális politikai lépése-
ket vonnának maguk után, például a fenntartható adócsökkentések tervezése esetében. 
Lényeges tehát, hogy a ciklikusan igazított fiskális egyenleg meghatározásához olyan 
módszert használjunk, amely a lehető legkisebb torzítással rendelkezik, és megfelel az 
ország sajátosságainak. Véleményünk szerint az általunk javasolt módszer dezaggregált 
jellege miatt képes a különböző összetételhatásokat kezelni, ugyanakkor az aggregált 
kibocsátási rés felbontása nem technikai jellegű, hanem elméleti összefüggések által meg-
határozott. 
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RADNAI MÁRTON 

Indexált alaptermék árú opciók 

Indexált opcióknak nevezzük leegyszerűsítve azon opciókat, amelyek csak akkor hív-
hatók le nyereséggel, ha az adott részvény hozama egy bizonyos index hozamát meg-
haladja. Cikkünkben bemutatjuk, hogy az irodalomban eddig ismertetett konstrukciók 
- amelyek a kötési árfolyam indexálását végezték el - nem szüntetnek meg minden 
indexkockázatot. Javaslatot teszünk ezért egy új típusú indexált opcióra, amelyben az 
alaptermék árát indexáljuk, így minden indexkockázatot kiszűrünk. Megadjuk ezen 
opciók értékelési összefüggéseit, és bemutatjuk, hogy ezek nemcsak a menedzseri 
javadalmazás, hanem a tőzsdei kereskedés területén is alkalmazhatók.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: G13, M52. 

A részvényopciós programok a menedzseri ösztönzés elfogadott részeivé váltak az Egye-
sült Államokban az 1990-es években. Ezek a programok legtöbb esetben a vezetők szá-
mára hagyományos opciókat juttattak, amelyek csak néhány tulajdonságukban tértek el 
tőzsdén is forgalomban lévő társaiktól. Átruházásukra nem volt lehetőség, az opciók 
lejártak, amint a vezető állást változtatott, és az opciókat kibocsátásukat követően egy 
ideig nem lehetett lehívni (részletesebben lásd Casson [2000]). 

Az opciós programok átütő sikerét többek között az okozta, hogy a tőzsdei társaságok-
nak költségeik között nem kellett szerepeltetni értéküket - ellentétben a bérköltséggel - , 
így kibocsátásuk nem befolyásolta a társaságok publikált eredményét. A másik előnyük 
az volt, hogy olyan, növekedésben lévő társaságok, amelyek nem tudtak magas fix fize-
téseket megengedni maguknak, a részvényopciók révén magukhoz tudtak csábítani érté-
kes vezetőket az érett, nyereséges vállalatoktól. 

Az 1997-1998-as tőzsdeválságok, majd végül az internetes „lufi" 2000-es kipukkadá-
sa azonban törést hozott az opciós programok sikerében. Egyrészt egyre nagyobb vita 
bontakozott ki arról, hogy az opciók költségét figyelembe kellene venni az eredmény 
kiszámításakor (lásd például FASB [1993], [1995], illetve Jennergren-Naslund [1993]). 
Másrészt viszont a cégek részvényárfolyamainak zuhanásával a vezetői opciók elértékte-
lenedtek, így elvesztették ösztönző hatásukat. Ez utóbbi probléma kezelésére a cégek az 
opciók kötési árfolyamainak csökkentésébe kezdtek.1 

Ennek a tevékenységnek az empirikus elemzését találhatjuk meg Carter-Lynch [2001] 
cikkében, amely az amerikai nyilvános társaságok 1998. évi döntéseit elemezte. A szer-
zőpáros kimutatta, hogy az opciók kötési árfolyamának változtatása gyakoribbá vált a 
fiatal, technológiai cégek esetében, és ahol az opciók lehívási ára magasabb volt a rész-

* Értékes megjegyzéseikért köszönetem fejezem ki édesapámnak és az ismeretlen lektornak. 
1 Vajon miért nem emelték fel a kötési árfolyamokat, amikor az árfolyamok felfelé száguldottak? 

Radnai Márton a Ramasoft Kft. ügyvezető igazgatója (e-mail: radnaim@ramasoft.hu). 
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vény áránál, tehát nem volt belső értékük. Meglepő, de arra a következtetésre jutottak, 
hogy a változásokat kiváltó gyenge árfolyam-teljesítmény legtöbbször csak a cégre, és 
nem az iparágra voltjellemző. A cégek döntő többsége úgy nyilatkozott, hogy az opciók 
kötési árfolyama megváltoztatásának célja a vezetők megtartása volt. 

Brenner-Sundaram-Yermack [2000] cikkükben egy értékelési modellt is felépítettek a 
kötési árfolyam változtatására, amelyet egyfajta rejtett opcióként kezeltek az eredeti op-
ción belül. Az amerikai nyilvános társaságok 1992 és 1995 közötti adatait elemezve, úgy 
találták, hogy a cégek legtöbbje úgy változtatta meg a kötési árfolyamot, hogy az az 
aktuális részvényárfolyammal megegyezzen, és ez a változtatás az árfolyam átlagosan 40 
százalékos csökkentését jelentette. Értékelési modelljük szerint a változtatás opciója csak 
kismértékben módosítja az opciók eredeti, kibocsátáskori értékét, annál jobban befolyá-
solja viszont a változtatáskori értékét. Ők is azt találták, hogy a változtatás ténye igen 
erős negatív összefüggésben van a részvényárfolyam teljesítményével, még az iparág 
teljesítményének kiszűrése után is. 

Chance-Kumar-Todd [2000] szintén az amerikai nyilvános társaságok 1985 és 1994 
közötti döntéseit elemezte. Érdekes megállapítása, hogy a legtöbb esetben az eredeti 
opciók a változtatást követő két éven belül a kötési árfolyamok megváltoztatása nélkül is 
visszanyerték volna belső értéküket. A változtatások átlagosan a részvényárfolyam egy-
éves süllyedését követően történtek, ahol is az átlagos cég elvesztette piaci értékének 
negyedét. Kimutatták, hogy gyakrabban változtatták a kötési árfolyamokat a képviseleti 
problémákkal küzdő, kis méretű cégek, illetve ahol a vezetők többségben voltak az igaz-
gatóságban. 

Chidambaran-Nagpurnanand [2003] az iménti tanulmánnyal szemben nem talált bizo-
nyítékot arra, hogy a változtatások oka egyértelműen a rossz és magát bebiztosító vezetés 
lenne. Ezt bizonyítja, hogy a változtató cégekben igen magas volt a legfelső vezetők 
fluktuációja, illetve hogy az esetek 40 százalékában a legfelső vezető opcióit nem érintet-
ték a változtatások. 

Acharya-John-Sundaram [2000] azt vizsgálta, hogy milyen hatást gyakorol a vezetők 
ösztönzési rendszerére a kötési árfolyamok megváltoztatása. Megállapította, hogy bár a 
változások miatti várakozások negatívan befolyásolják a vezetői ösztönzést, mégis lehet 
pozitív szerepük, mivel ezáltal a vezető mindig megfelelően motivált marad a jobb telje-
sítmény elérésére. 

Összefoglalásul tehát azt mondhatjuk, hogy a vállalatok általában akkor változtatják 
meg a részvényopciók kötési árfolyamát, ha a részvény árfolyama csökkent - függetlenül 
attól, hogy a csökkenés a vállalat gyenge teljesítményének vagy külső tényezőknek volt 
köszönhető. 

Mivel a kötési árfolyamok utólagos, egyedi döntésen alapuló korrigálása mindig vita-
tott megoldás marad, megszületett egy új opciós termék, az indexált opció gondolata, 
amely ezt a változtatást objektív, külső tényezőkre bízza. Az először a Johnson-Tian 
[2000a], [2000b] cikkekben ismertetett termék az európai opció kötési árfolyamát inde-
xálja, azaz valamely ismert index hozamának /3-szorosával korrigálja. Az indexált kötési 
árfolyamú vételi opció lejáratkori kifizetési függvénye2 tehát 

2 Az itt ismertetett képlet eltér a Johnson-Tian-szeTzőpáros által ismertetett képlettől. Az eltérések oka 
az, hogy Johnson-Tian-szerzőpáros csak az X = S0 esetet vizsgálta, másrészt a kötési árfolyam meg volt 
szorozva egy további en' tényezővel. 

bT = max S (1) 
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ahol STa lejáratkori részvényárfolyam, IT a lejáratkori indexérték, Xa kötési árfolyam, /3 
pedig az a paraméter, amely meghatározza, hogy a részvénynek az index hozamának 
hányszorosát kell elérni, hogy az opció lehíváskor értékes legyen. 

Az opciót így nem akkor érdemes lehívni, ha a részvényárfolyam lejáratkor meghalad-
ja a kötési árfolyamot, hanem akkor, ha a részvény ára jobban emelkedik, mint az adott 
index hozama szorozva /?-val, ha tehát a részvény jobban teljesít, mint amit a piac elvár 
tőle. Ez könnyen előfordulhat a részvény árfolyamának csökkenése esetén is, de az is 
lehetséges, hogy a részvény árfolyama emelkedik, az opció mégsem hívható le nyereség-
gel. Ezen típusú opciók értékelését európai opciók esetére a már említett Johnson-Tian 
[2000b] és Schnusenberg-McDaniel [2000], amerikai opciók esetére pedig Jorgensen 
[2002] végezte el. 

Mivel az indexált opciók értéke átlagosan 30-40 százaléka az ugyanolyan feltételű 
hagyományos opcióknak, sokan bennük látják az opciós programok jövőjét is, ha majd a 
vezetői opciók költségeit a bérköltséghez hasonlóan kell elszámolni (Jones-Burchman 
[2002]), így úgy tűnik, az indexált opciók a hagyományos vezetői opciók több problémá-
jára is megoldást jelentenek. Nem jelentenek viszont megoldást akkor, ha az opciók 
kötési árfolyamát nem az iparági általános rossz teljesítmény, hanem az adott cég rossz 
teljesítménye miatt kell csökkenteni. Mivel az áttekintett empirikus munkák szerint igen 
gyakran ez az oka a kötési árfolyamok megváltoztatásának, könnyen lehet, hogy emiatt 
az indexált opciók nem lesznek népszerűek a vezetői javadalmazás területén. Szintén a 
gyakorlati alkalmazást nehezíti a hagyományos és indexált opciók adózásának, valamint 
számvitelének eltérő kezelése is (lásd például Schizer [2002]), mely egyelőre a hagyomá-
nyos opciókat támogatja. 

A továbbiakban bemutatjuk, hogy az indexált opciók a Johnson-Tian [2000b] által 
bemutatott formája - ha csökkentett mértékben is - továbbra is hordoz indexkockázatot, 
ha a részvényárfolyam nem egyenlő a lehívási árral. Ennek a problémának a kezelésére 
kidolgozzuk az indexált opciók új típusát, amelyben nem a kötési árfolyamot korrigáljuk 
az index hozamának ^-szorosával, hanem a részvényárfolyamot, és bemutatjuk, hogy ez 
a termék már valóban nem tartalmaz indexkockázatot. Meghatározzuk az opciók értékét, 
és összehasonlítjuk az ugyanolyan feltételű, indexált kötési árfolyamú és hagyományos 
opciók értékével. Végül pedig rámutatunk arra, hogy az indexált alaptermék árú opció-
kat - mivel kötési árfolyamuk nem változik - nemcsak a vezetői javadalmazás terén lehet 
alkalmazni, hanem a tőzsdei termékfejlesztés során is. 

Az indexált alaptermék árú és a kötési árfolyamú opciók összehasonlítása 

Az imént már bemutatott indexált kötési árfolyamú vételi opció mellett definiáljuk a saját 
új típusú, indexált alaptermék árú vételi opciónkat is a lejáratkori kifizetési függvénnyel 
(a továbbiakban csak a vételi opciókat elemezzük, így a vételi megjelölést elhagyjuk): 

A jelölések a korábbiakkal megegyeznek. Ezt az opciót úgy is felfoghatjuk, hogy a 
kapott részvények darabszámát indexáljuk. Ebben az esetben tehát nem drágábban lehet 
megvásárolni a részvényt, ha az index hozama pozitív, hanem kevesebb részvényt ka-
punk ugyanakkora árért (ehhez hasonló opciókról egyébként beszámol a Burchman-
Jones-Harper [2003] cikk is). 

Annak bemutatása érdekében, hogy az indexált kötési árfolyamú típusú opciók in-

cT = max ST (2) 
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dexkockázatot tartalmaznak, vegyük azt a speciális esetet, ha a részvényárfolyam meg-
egyezik az indexértékkel (St = I) és (5 = 1. 

Az indexált kötési árfolyamú esetben ekkor 

bT - max S j X f l V 1 T ,0 = max IT-X 
f I ^ = max 1 - — 

Ez a kifejezés 0, ha X > I0, más esetben viszont értéke 

1 -

amiből következően az opció értéke lejárat előtt 

b = I 1-

az indexérték szerinti első deriváltja pedig 

dl h 

(3) 

(4) 

(5) 

(6) 

azaz az opció továbbra is pozitív indexkockázatot tartalmaz, annál nagyobb mértékben, 
minél alacsonyabb a kötési árfolyam az induláskori indexértékhez képest. 

Ezzel szemben az indexált alaptermék árú opció esetében 

cr = max (I V 

\ 1 y 
X,0 = max 

v ' y 
•X,0 = max( / 0 -X ,0 ) . 

Ez a kifejezés akkor 0, ha X > 70, a többi esetben pedig 

Az opció értéke lejárat előtt így 

cT - /0 - X. 

c = _ x), 

(7) 

(8) 

(9) 

amelynek indexérték szerinti első deriváltja nyilván 0, így nem tartalmaz indexkockázatot. 
Az iménti speciális esettel bemutattuk, hogy az indexált kötési árfolyamú opciók tartal-

maznak indexkockázatot, azonban az indexált alaptermék árú opciók esetében nem mu-
tattuk be, hogy ez rájuk sohasem igaz. Ennek belátása érdekében is szükségünk van az 
opciók értékének meghatározására, amelyet a következő pontban végzünk el. 

Az indexált alaptermék árú opciók értékelése 

Modellünkben a piac dinamikáját kockázatmentes mérték mellett a (10)—(11) sztochaszti-
kus folyamatokkal jellemezhetjük: 

dSt=(r-qs)Stdt + cysStdZSl (10) 

dl, = ( r - q , ) I , d t + cr/IldZlt, (11) 
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ahol S a részvényárfolyam, qs a részvény által fizetett éves osztalékhozam, I az indexár-
folyam, qt az index által fizetett éves osztalékhozam, t az idő évben, és Z} pedig 
Wiener-folyamatok, amelyek között a (12) összefüggés áll fenn: 

z s , = pz 7 í + V n v w ; , 

ahol Z; és W független Wiener-folyamatok. A függetlenség miatt igaz, hogy 

dZSt = pdZh p2dWr 

(12) 

(13) 

Vezessük be a HT = ST 

( I V 1o jelölést. Feladatunk az, hogy meghatározzuk annak az 

opciónak az értékét, amelynek lejáratkori értéke 

ct = m a x ( H t - X, 0) . (14) 

Vizsgáljuk meg a H-t leíró sztochasztikus folyamatot! Ennek meghatározásához elő-

ször határozzuk meg az / ( / , ) = 
I 

\ ' y 
= lg I, p folyamatot az Itő-formula segítségével 

(lásd például Baxter-Rennie [1997] 95. o.): 

d f d t ) = 
df(I.) 

p, . f +i<J 32/(/f) , dt + o, 
dl, 

dZ [ t = 
dlt dl? dt 

= ((r - q,)/, (-£)/<?+ ± (<7,/f )
2 P(P +1 ) / í + + WoV'1 )dZlt = 

= ((r - q, ){-&)!$ + 1 ( C T , ) 2 P(P + \)lglt~
p )dt + ( C L ; ( - J W Í V ) d Z h . ( 1 5 ) 

Másrészt a korábbiak behelyettesítésével a részvényárfolyamot leíró folyamat 

dS, = {r-qs)Stdt + osSt(pdZIt+J)^~pIdw). (16) 

A független sztochasztikus folyamatok differenciáljainak lineáris kombinációjából álló 
differenciáló folyamatok szorzására igaz úgynevezett szorzatszabály (lásd Baxter-Rennie 
[1997] 185. o.) felhasználásával 

dH, = d(S,igi;p) = std{iii;>)+iSi?d{St)H<'s,z,ofinx +°s,w°m,w)dt = 

= St(J,(-P)I0
pi;pdZIt + S,lgi;p ( - ( r - q, )P +\o2,P(P + Í M + 

+ lgi;p<ysS,(pdZri + yll-p2dWt) + Igl^s.ir - qs)dt + 

+ (osSlpaI(-P)lgi;i} + osStJí^p20)dt = 

= (osp-o,P)HtdZIt +os Vl - p2H,dWt + 

+ (r-qs-(r-q,)P + ± a jP(P +1) - poso,P)H,dt. (17) 
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Vegyük szemügyre ezt a folyamatot. Először is látható, hogy /3 szerencsés megválasz-
tásával az egyik sztochasztikus folyamat együtthatója nullává válik: 

= ( i s ) 

Ez nem más, mint a kovariancia és variancia hányadosa, ahogy azt várhattuk is. Ebben 
az esetben tehát H árában sikeresen megszüntetjük az indexkockázatot. 

Most megpróbáljuk visszavezetni az értékelési problémát a klasszikus Black-Scholes 
[1973] opcióértékelési problémára. Vegyük szemügyre a fenti sztochasztikus folyamatot. 
Az első és a második tag összegét - mivel független Wiener-folyamatok - helyettesíthet-
jük egy közös, mondjuk W* Wiener-folyamattal. Együtthatójának meghatározásához ha-
tározzuk meg a korábbi két folyamat összegének varianciáját, amely a függetlenség miatt 
éppen a két variancia összege: 

= ( W - C P W + ( p , ^ * - ( C l - 2 / W 7 , + / W . (19) 

A másik, amit észrevehetünk, hogy dt együtthatója nem rHt, így a H folyamattal jelle-
mezhető termék nem kereskedhető, hiszen kockázatmentes mérték mellett nem a kocká-
zatmentes hozamot biztosítja (másképpen fogalmazva diszkontált árfolyama nem 
martingál). Ennek biztosítására definiáljuk a H* = HteM terméket. Az Itő-formula ismé-
telt alkalmazásával 

dH* = (oteÁt)dW* +(pteh +XHteXt)dt = 

= yja2
s -2Pp<jsa, + p2o2,H]dW; + 

+ (r-qs-{r-q,)P + \ <j]P(P + \)- pas<7, P + k)H*dt. (20) 

A dt együtthatója akkor lesz egyenlő rH*-gal, ha 

A = qs + (r-q,)P -±ojptf +1) + pasatp. (21) 

Ebben az esetben H* kereskedhető, így a rá vonatkozó európai opció értéke már a 
közismert Black-Scholes-képlettel értékelhető. Mivel azonban 

cT = max (H t - X,0) = e~XT max(HTeXT - XeXT,0) = e~XT max(H*T - XeXT,0), (22) 

ezért H* értékének ismeretében már az eredeti, H-ra vonatkozó opció értéke is megha-
tározható. 

A Black-Scholes-képletbe a megfelelő paramétereket behelyettesítve: 

c, = He~l(T~,)N(dl) - Xe'r(T~,)N{d2) (23) 

pt = Xe-r(T-'}N(-d2) - He~X(T~')N(-dx) (24) 

4 = 7r=7 <25> <7hJT-t 

d2 = dx -oHJT-t (26) 
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Á = qs+(r-q,)P -\<J2,P(P +1) + poso,p. 

Abban a speciális esetben, ha ¡5* = p — , 

(27) 

(28) 

X =<ls+(r-<li)P 

(29) 

(30) 

Visszatérve az előző pontban megfogalmazott problémához, vizsgáljuk meg az inde-
xált alaptermék árú és a kötési árfolyamú opciók indexkockázatát immár sztochasztikus 
modellben is. 

Mivel lejáratkor az opció értéke éppen a kifizetés értékével egyenlő, annak a szüksé-
ges feltétele, hogy az opciók értékéből az indexkockázat teljesen megszüntethető legyen, 
az, hogy a lejáratkori kifizetés se tartalmazzon indexkockázatot. Ez a feltétel azonban 
elégséges is, hiszen ha lejáratkor a kifizetés (K) nem tartalmaz indexkockázatot, az azt 
jelenti, hogy 

EP(K\I) = EP(K), (31) 

vagyis a kockázatmentes mérték mellett vett I szerinti feltételes várható érték megegye-
zik a várható értékkel. Mivel azonban esetünkben útfüggetlen opciókról van szó, az 
eszközárazás tételéből következően az opció mai értéke ennek a várható értéknek a koc-
kázatmentes hozammal diszkontált értéke, 

c = Ep(e-r(T~nK) = e'riT-°Ep(K) = e~r(T~nEp(K | / ) = E^e^^K | / ) , (32) 

ebből következően az opció értéke sem tartalmaz indexkockázatot. 
A lejáratkori kifizetés nyilván nem tartalmaz indexkockázatot abban az esetben, ha az 

opciót nem érdemes lehívni (nullát fizet), így csak a pozitív belső értékkel kell foglalkoz-
nunk. 

Az indexált alaptermék árú opciók esetében, mivel X értéke sem S, sem I, sem pedig t 
függvénye 

d(HT - X ) = dHr -dX = dHT. (33) 

így a (17)-ből következik, hogy 

d(HT - X ) = (Gsp -o,P)HTdZu + .... (34) 

Az indexkockázat tehát továbbra is megszüntethető ¡3* = p — megválasztásával. 

Az indexált kötési árfolyamú opció esetében azonban 

( j V lT 
( 

- dST - d 

V u J 

(35) 
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A kifejezés első tagja megegyezik a (16)-tal. A második tag az Itő-formula segítségé-
vel meghatározható: 

( ír YM i r = (a/(5XI~pIT
l))dZIT +((r-q,)PXI0

pl/ +^<t/
2j8(j3 - 1 )XI~PIT

P +0 )dt . (36) 
v J 

Visszahelyettesítve 
í 

Sj* X 
í j v m lT = (csPST - ) d Z r r + .... 

Az indexkockázat ebben az esetben tehát akkor szüntethető meg, ha 

ospST — o I I j =0. 

Ennek az egyenletnek megoldása /?-ra 

(37) 

(38) 

P -

aspST(ln(IT)-\n(I0)) 
o,X 

l n ( / r ) - l n ( / 0 ) 
(39) 

ahol W(.) az úgynevezett Lambert-féle W(z) függvény, amely a z = wew egyenlet megol-
dásait adja meg. 

A megoldásból nyilvánvaló, hogy ebben az esetben nem határozható meg olyan, 5-től 
és /-tői független /3, amely biztosítja az indexkockázat megszüntetését. A szokásos 

¡3' - p— alkalmazása esetén 

<7sP(Sr-Xl/lf) = 0. (40) 

Ez a feltétel akkor teljesül, ha ST - XI^ , azaz az opció lejáratkor (tehát nem az 
opció vételekor) éppen nulla belső értékű, vagy ha p = 0. Beláttuk tehát, hogy a speci-
ális esetektől eltekintve, a lejáratkori kifizetés értéke tartalmaz indexkockázatot, így eb-
ből következően az opció értéke is. Mivel a vizsgált tartományban az opció belső értéke 
nem negatív, a szórás pedig definíció szerint nem negatív, ezért dZ/r, vagyis az indexkoc-
kázat előjele a korrelációs együttható előjelével egyezik meg. 

Opcióértékek összehasonlítása 

Az 1. táblázatban néhány hagyományos, indexált kötési árfolyamú és az indexált alap-
termék árú vételi opció értékét hasonlítjuk össze (az osztalékhozamokat nullának feltéte-
lezve). A táblázatban S az alaptermék árát jelöli (ez //-val a kezdeti időpontban meg-
egyezik), X a kötési árfolyam, <r jelöli S, I, valamint H hozamának szórását, azaz 
volatilitását. A p a két hozam közti korrelációs együtthatót, míg /3* az alkalmazott 
(optimális) f5 értékét mutatja. A í - / a lejáratig hátralévő idő, r pedig a folytonos 
kockázatmentes kamatláb. 

Az I. táblázatból megállapítható, hogy a hagyományos opciók értékéhez képest az 
alaptermékáron indexált opciók értéke annál alacsonyabb, minél magasabb az alapter-
mék és az index hozamának korrelációja, minél inkább nyereséggel még nem lehívható 
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1. ábra 
A hagyományos, az indexált kötési árfolyamú és az indexált alaptermék árú opciók értékének 

alakulása az alaptermék árának függvényében 

(OTM) az opció, minél nagyobb a lejáratig hátralévő' idő, és minél nagyobb az alapter-
mék és az index szórásának a különbsége. 

Az indexált alaptermék árú opciók értéke mindig alacsonyabb, mint az indexált kötési 
árfolyamú opciók értéke. Belátható (az indexált kötési árfolyamú opciók értékének leve-
zetését lásd például Johnson-Tian [2000b] cikkében), hogy a két opció értékének a há-
nyadosa mindig 

Az 1. ábra grafikusan is bemutatja a három opció értékének változását az alaptermék 
árának függvényében (minden más változatlansága mellett). 

Az alaptermék árán indexált opciók további felhasználási területei 

Az alaptermékáron indexált opcióknak nagy előnye az indexált kötési árfolyamú opciók-
kal szemben az, hogy kötési árfolyamuk változatlan az opció lejártáig. Ez igen hasznos-
nak bizonyul abból a szempontból, hogy bevezethetővé válnak standardizált tőzsdei ke-
reskedésbe is - itt ugyanis általában egy kontraktus állandó jellemzője a kötési árfolyam, 
a lejárat és az opció típusa. Ugyanakkor mivel az indexált alaptermék árú opció a gya-
korlatban csak úgy lenne kivitelezhető, ha a szállítandó részvények darabszámát változ-
tatnánk meg általában törtszámú darabra, az opció alaptermékének fizikai szállítása csak 
körülményesen, részleges készpénzes teljesítéssel összekötve valósítható meg. 

Az indexált alaptermék árú opciók esetén a kontraktus egy további jellemzővel bővül-
ne: ez a ¡3 értéke. Mivel ezt az értéket a kontraktus élete során nem lehet változtatni, 
valamilyen történelmi átlag alapján kell beállítani, bár meglehet, hogy sok esetben az 
egyszerűség kedvéért érdemes (3 = l-t alkalmazni. 

Noha az alaptermékáron indexált opciók technikai előnye nem feltétlenül biztosítja a 
termék sikerét is, úgy véljük, hogy az indexált alaptermék árú opciók a tőzsdei termék-
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fejlesztés során is sikerre számíthatnak a későbbiekben. A következőkben néhány olyan 
stratégiát mutatunk be, amelyek az indexált alaptermék árú opciók nélkül csak igen költ-
ségesen valósíthatók meg. 

Spekuláció bizonyos iparágak relatív erősödésére a teljes piaci átlaghoz képest 

Amennyiben valaki például az amerikai technológiai szektor erősödésére számít, vehet 
egy olyan Nasdaq-indexre vonatkozó opciót, amely az S&P 500 szerint indexált. Mivel a 
Nasdaq és az S&P 500 hozamainak korrelációja igen magas, ez az opció sokkal olcsóbb 
lesz, mint egy egyszerű Nasdaq-opció. A 2. táblázatban egy, a valós piaci adatok alapján 
készült példát láthatunk, amelyben összehasonlítjuk a hagyományos és az indexált opciók 
jellemzőit. 

2. táblázat 
A NASDAQ-indexre szóló indexált alaptermékárú és hagyományos opciók elméleti árai 

(Alaptermék: NASDAQ , index: S&P 500; alaptermékár: 1894,31; dátum: 2004.szeptember 10.; 
lejárat: 2004. december 10.; kamatláb: 2 százalék; osztalékhozam: NASDAQ 0,33 százalék, 

S&P 500: 1,83 százalék) 

Alap- Index 

Lehívási t e r m é k v o l a t i " Korre-
£ r volatilitás litás 

százalék 

H 
A volati- Egyszerű Indexált S z á z a 

litása opció opció J é k 
díja díja 

százalék 

1850 18,75 11,42 0,83 1,35 0,9 10,6 98,72 68,87 69,8 
1900 18,75 11,42 0,83 1,35 0,9 10,6 71,73 39,69 55,3 
1950 18,75 11,42 0,83 1,35 0,9 10,6 50,27 20,18 40,2 
2000 18,75 11,42 0,83 1,35 0,9 10,6 33,97 8,98 26,4 
2050 18,75 11,42 0,83 1,35 0,9 10,6 22,12 3,48 15,7 

Láthatjuk, hogy a három hónapos, ATM (at the money) indexált opció díja megköze-
lítőleg fele a hagyományos opcióénak. Ha azonban 156 pont emelkedésre fogad valaki 
(vagyis hogy a Nasdaq 11,1 százalékkal túlteljesíti az S&P-t a vizsgált időszakban), az 
indexált opció díja a hagyományos opció díjának 15,7 százaléka. 

Spekuláció bizonyos részvények relatív erősödésére a teljes piaci átlaghoz képest 

Hasonlóképpen az előző példához, amennyiben valaki egy adott amerikai részvény ki-
emelkedő teljesítményét várja, vehet egy adott részvényre vonatkozó opciót, amelynek 
ára az S&P 500 szerint indexált. Ez az opció is olcsóbb lesz, mint a hagyományos opció, 
bár hogy mennyivel, az az adott részvény és az index korrelációjától függ. A 3. táblázat-
ban ismét néhány, a valós piaci adatok alapján készült példát láthatunk. 

Az indexált opció díja ezekben az esetekben is kisebb a hagyományosnál, bár nem 
olyan mértékben, mint az indexek esetében. Ennek látható oka a részvények hozamának 
alacsonyabb korrelációja az S&P 500-zal, hiszen a két részvény /3-ja igencsak eltérő, de 
korrelációjuk az index hozamával nagyjából megegyezik. 
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3. táblázat 
Egyedi részvényekre szóló, indexált alaptermék árú és a hagyományos opciók elméleti árai 

(Alaptermék: PFIZER, index: S&P 500; alaptermékár 31,86; dátum: 2004.szeptember 10.; 
lejárat: 2004. december 10.; kamatláb: 2 százalék; osztalékhozam: PFIZER 2,13 százalék, 

S&P 500: 1,83 százalék) 

Alap- Index 

Lehívási t e r m é k v o l a t i " 
volatilitás litás 

Korre-
láció 

százalék százalék 

H 
volati- Egyszerű Indexált S z á z a _ 
litása opció opció J é k 

díja díja 

30 18,91 11,42 0,51 0,84 2,2 16,3 2,30 2,17 94,4 
32 18,91 11,42 0,51 0,84 2,2 16,3 1,12 0,96 85,1 
34 18,91 11,42 0,51 0,84 2,2 16,3 0,45 0,32 71,0 
36 18,91 11,42 0,51 0,84 2,2 16,3 0,15 0,08 54,4 
38 18,91 11,42 0,51 0,84 2,2 16,3 0,04 0,01 38,3 

(Alaptermék: CISCO, index: S&P 500; alaptermékár: 20,46; dátum: 2004.szeptember 10.; 
lejárat: 2004. december 10.; kamatláb: 2 százalék; osztalékhozam: CISCO 0,00 százalék, 

S&P 500: 1,83 százalék) 

Lehívási 
ár 

Alap-
termék 

volatilitás 

Index 
volati- K o r r e _ 

litás j á c j ó 

százalék 

H 
X volati- Egyszerű Indexált ^ ^ 

litása opció opció J é k 

díja díja 
százalék 

18 33,45 11,42 0 ,58 1,69 1,0 27,3 2,94 2,73 93,1 
20 33,45 11,42 0,58 1,69 1,0 27,3 1,64 1,37 83,3 
22 33,45 11,42 0,58 1,69 1,0 27,3 0,81 0,56 69,0 
24 33,45 11,42 0,58 1,69 1,0 27,3 0,35 0,19 52,7 
26 33,45 11,42 0,58 1,69 1,0 27,3 0,14 0,05 37,4 

Devizakosár-centrum körül sávosan lebegtetett devizákra szóló opciók 

Számos ország olyan árfolyamrendszerrel rendelkezik, amelyben a központi bank egy 
devizakosár által rögzített centrumárfolyam körül egy bizonyos sávban történó' lebegést 
enged az egyes devizáknak, és ha a deviza a sáv szélére kerül, beavatkozik. Ilyen deviza 
például 2004 novemberében az izraeli sékel, amelynek centrumárfolyamát 1999. decem-
ber 3l-e óta egy amerikai dollárból, euróból, angol fontból és japán jenből számított 
devizakosár értéke határozza meg (lásd IMF [2003]). 

Ebben az esetben az adott deviza és a devizakosár egyik összetevője közti keresztárfo-
lyam változása két tényezőre bontható: az adott deviza a centrumárfolyamhoz képesti 
elmozdulására, és a devizakosár-összetevő árának elmozdulására a devizakosár többi 
résztvevőjéhez képest. 

Hogy ez a felbontás világosabb legyen, vegyünk egy példát. Korábban a magyar forint 
egy olyan centrumárfolyam körül mozoghatott ±2,25 százalékos sávban, amelynek össze-
tétele 50 százalékban dollár és 50 százalékban euró volt. Ez azt jelentette, hogy ha a 
dollár 1 százalékkal erősödött az euróhoz képest, akkor a dollár-forint árfolyam 0,5 
százalékkal nőtt, az euró-forint árfolyam pedig 0,5 százalékkal csökkent. Ha viszont a 
forint egy rossz makrogazdasági hír miatt gyengült 1 százalékot a devizakosárhoz képest, 
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mind a dollár-forint árfolyam, mind pedig az euró-forint árfolyam növekedett 1 száza-
lékkal. A dollár-forint árfolyam relatív változása ezért két tényező összege volt: a dollár 
centrumárfolyama relatív változásának, valamint a forint relatív változásának a centrum-
hoz képest. 

Egy egyszerű dollár-forint opció vásárlásával a spekuláns lényegében mindkét tényező-
re fogadott. Egy olyan indexált dollár-forint opció segítségével, amely a dollár centrumár-
folyamával indexálta volna az opciót, a spekuláns függetleníthette volna magát a dollár-
euró árfolyam változásaitól, és csak a sávon belüli elmozdulásra kockáztathatott volna. 

* 

Cikkünkben az indexált opciók egy új típusát mutattuk be. Megállapítottuk, hogy míg az 
irodalomban korábban elterjedt indexált kötési árfolyamú opciók - ha mérsékelten is -
hordoznak indexkockázatot, az általunk definiált indexált alaptermék árú opciók a 
megfelelő megválasztása esetén nem tartalmaznak indexkockázatot. Levezettük az álta-
lunk definiált opciók elméleti árát meghatározó képleteket. Végül pedig bemutattuk, hogy 
ezek az opciók nemcsak a vezetői javadalmazás terén, hanem a tőzsdei termékfejlesztés-
ben is jól felhasználhatók. 
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VIRÁG MIKLÓS-KRISTÓF TAMÁS 

Az első hazai csődmodell újraszámítása neurális hálók 
segítségével 

A tanulmány arra a kérdésre keresi a választ, hogy Magyarországon is megbízha-
tóbbnak bizonyulnak-e a legkorszerűbb csődelőrejelzési módszerek a hagyományos 
matematikai-statisztikai eljárásoknál. Az első hazai csődmodell adatbázisán végre-
hajtott szimulációs kísérletek egyértelműen azt bizonyítják, hogy a mesterséges 
neurális hálókkal elkészített csődmodellek magasabb besorolási pontossággal ren-
delkeznek, mint azok a modellek, amelyeket az 1990-es években diszkriminanciaana-
lízis és logisztikus regresszió alapján dolgoztak ki. A tanulmány az eredmények be-
mutatásán kívül elemzi az eltérések okait, és konstruktív javaslatokat fogalmaz meg 
a hazai csődelőrejelzési gyakorlat fejlesztésére.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C45, C53, G33. 

Az előrejelzési módszertan folyamatosan megújul és fejlődik. Az elmúlt években jelentős 
előrelépés történt a matematikai-statisztikai, a kollektív szakértői és participatív, vala-
mint a modellezési eljárások területén egyaránt. A mesterségesintelligencia-kutatások 
eredményei komoly kihívás elé állították a matematikai-statisztikai eljárások művelőit. 
Magyarországon az ezredforduló után kezdtek a szakirodalomban és az előrejelzési gya-
korlatban teret hódítani a mesterségesintelligencia-módszerek családjába tartozó mester-
séges neurális hálók, amelyek segítségével egyre több előrejelzési és döntési modellezési 
problémát oldanak meg sikeresen. Az adatbányászat szakirodalma átfogóan foglalkozik a 
mesterségesintelligencia-eljárásokkal (Bigus [1996]). Az előrejelzési módszerek fejlődé-
se szerepet kapott a csődelőrejelzésben is (.Kristóf [2004]). 

Az utóbbi években készült empirikus vizsgálatok azt mutatták, hogy a neurális hálók 
megbízhatóbb csődelőrejelzési eljárást képviselnek, mint a korábban széles körben alkal-
mazott diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió (Atiya [2001]; Back és szerző-
társai [1996]; Ooghe és szerzőtársai [1999]). A nemzetközi tapasztalatok alapján ezért 
célszerűnek láttuk Magyarországon is összehasonlító elemzés keretében megvizsgálni, 
hogy érvényesek-e a hazai csődmodellekre a nemzetközi tendenciák. 

Neurális hálókkal a Közgazdasági Szemle olvasói eddig három cikkben is találkozhat-
tak (Benedek [2000], [2001], Megyeri [2001]), amelyek a neurális hálók általános műkö-
désével, a részvényárfolyam-volatilitás megváltozásának felismerésével, valamint a pénz 

* A folyóiratcikk a Magyar Tudományos Akadémia és a Budapesti Corvinus Egyetem keretein belül 
működő MTA-BKÁE komplex jövőkutatás kutatócsoport (kutatócsoport-vezető: Nováky Erzsébet, DSc) 
kutatási programjának részeként készült. 

Virág Miklós kandidátus, tanszékvezető egyetemi docens, Budapesti Corvinus Egyetem, vállalati pénz-
ügy tanszék. 

Kristóf Tamás PhD hallgató, Budapesti Corvinus Egyetem, jövőkutatás tanszék. 
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mint általános csereeszköz modellezésével foglalkoztak. Reményeink szerint a csődelő-
rejelzés példáján végrehajtott neurálisháló-modellezés eredményesen hozzájárul ahhoz, 
hogy a hazai gondolkodásban és előrejelzési gyakorlatban meghonosodjon és elterjedjen 
az ígéretes eljárás. 

Az első hazai csődmodell és főbb előzményei 

A csődelőrejelzés hőskorának számító 20. század első kétharmadában nem álltak rendel-
kezésre fejlett statisztikai módszerek és számítógépek a csődelőrejelzést végzők számára. 
A fennmaradt és a csődbe jutott vállalatok pénzügyi mutatószámait hasonlították össze, 
és megállapították, hogy az eladósodottság, a likviditás, a jövedelmezőség és forgási 
sebesség leggyakrabban alkalmazott mutatószámai a csődbe jutott vállalatok esetében 
alacsonyabbak, illetve kedvezőtlenebbek voltak (.Fitzpatrick [1932]). 

Az 1960-as végéig egyváltozós statisztikai módszerek segítségével ítélték meg a válla-
latok fizetőképességét. Beaver [1966] harminc, a szakirodalomban gyakran említett pénz-
ügyi mutatót talált relevánsnak a vállalati fizetőképesség jövője szempontjából. Egyvál-
tozós diszkriminanciaanalízis segítségével vizsgálta a mutatókat 79 pár fizetőképes/fize-
tésképtelen vállalatra. A legjobb eredményt a cash flow és az össztőke aránya mutatóval 
érte el, amely 90 százalékos megbízhatósággal mutatta meg a fizetésképtelenséget egy 
évvel a csőd bekövetkezése előtt. 

Az 1960-as évek végétől a többváltozós diszkriminanciaanalízist alkalmazták csődelő-
rejelzésre. Altman [1968] 33 pár fizetőképes/fizetésképtelen vállalat mintájára, öt pénz-
ügyi mutatóra, többváltozós diszkriminanciaanalízis segítségével építette fel világhírű 
csődmodelljét, amely 95 százalékban bizonyult eredményesnek a csődbe jutás előtt egy 
évvel. A többváltozós diszkriminanciaanalízis bázisán Altman-Haldeman-Narayanan 
[1977] kifejlesztette a hétváltozós ZETA modellt 58 fizetőképes és 53 fizetésképtelen 
vállalat mintájára. 

Az 1980-as években a diszkrimanciaanalízist egyre inkább kiegészítette és felváltotta a 
logisztikus regressziós elemzés, amely egészen az 1990-es évek közepéig a leggyakrab-
ban alkalmazott csődmodellezési, -előrejelzési eljárás lett. A vállalati fizetőképesség rep-
rezentatív mintán keresztüli előrejelzésére először Ohlson [1980] alkalmazta a logisztikus 
regresszió elemzést 105 fizetésképtelen és 2058 fizetőképes vállalat mintájára, ezzel is 
kifejezve, hogy a fizetésképtelen vállalatok a valóságban kisebb arányt képviselnek, mint 
a fizetőképesek. A csődbe jutás valószínűségének előrejelzése területén mérföldkőnek 
bizonyult az először Zmijewski [1984] által alkalmazott probitanalízis. Szintén az 1980-as 
évek terméke a rekurzív particionáló algoritmus (Frydman-Altman-Kao [1985]), amely 
döntési fa formájában ábrázolja a különböző változók és küszöbértékek kombinációit, 
kiválasztva közülük az előrejelzési értékkel bírókat. 

Hazánkban csak 1991-ben jöttek létre a csődeljárás és a felszámolási eljárás törvényi 
feltételei,1 ezért a magyar csődelőrejelzésnek nincsenek évtizedes hagyományai. A legko-
rábbi csődmodellt Virág Miklós és Hajdú Ottó dolgozta ki (Hajdú-Virág [2001], Virág-
Hajdú [1996]) 1990. és 1991. évi beszámoló adatok alapján, diszkriminanciaanalízis és 
logisztikus regresszió segítségével. A csődmodell alapjául szolgáló adatbázist a Pénzügy-
minisztérium biztosította. A vizsgálatba bevont 154 feldolgozóipari vállalat közül 1992 
augusztusában 77 fizetőképes és 77 fizetésképtelen volt. A mintában szereplő vállalatok 
legalább 300 főt foglalkoztattak. A modellépítés során 17 pénzügyi mutatószámot vettek 

1 Lásd az 1991. évi XLIX. törvényt a csődeljárásról, a felszámolási eljárásról és a végelszámolásról. 
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1. táblázat 
A pénzügyi mutatók számításmódjai 

A mutató megnevezése A mutató számításmódja 

Likviditási gyorsráta (forgóeszközök - készletek)/rövid lejáratú 
kötelezettségek 

forgóeszközök/rövid lejáratú kötelezettségek 

(pénzeszközök/forgóeszközök) x 100 

cash f low/összes tartozás 

(forgóeszközök/mérlegfőösszeg) x 100 

[(befektetett eszközök -I- készletek)/saját vagyon] 
x 100 

Likviditási mutató 

Pénzeszközök aránya (százalék) 

Cash flow és összes tartozás aránya 

Forgóeszközök aránya (százalék) 

Tőkeellátottsági mutató (százalék) 

Eszközök forgási sebessége 

Készletek forgási sebessége 

Vevők forgási sebessége (nap) 

Eladósodottság mértéke (százalék) 

Saját vagyon aránya (százalék) 

Bonitás 

nettó árbevétel/mérlegfőösszeg 

nettó árbevétel/készletek 

(vevők x 360)/nettó árbevétel 

(kötelezettségek/mérlegfőösszeg) x 100 

(saját tőke/mérlegfőösszeg) x 100 

kötelezettségek/saját töke 

Befektetett eszközök hosszú lejáratú (hosszú lejáratú hitelek/befektetett eszközök) x 100 
hitelekkel fedezett aránya (százalék) 

Forgóeszközök rövid lejáratú hitelekkel (rövid lejáratú hitelek/forgóeszközök) x 100 
fedezett aránya (százalék) 

Árbevételarányos nyereség (százalék) (adózott eredmény/nettó árbevétel) x 100 

Vagyonarányos nyereség (százalék) (adózott eredmény/saját tőke) x 100 

Vevők és szállítók aránya vevőkövetelések/szállítói kötelezettségek 

figyelembe. E tanulmányban kizárólag a magasabb besorolási pontosságú 1991. évi pénz-
ügyi mutatók alapján készített csődmodellekkel foglalkozunk. Tekintsük át az alkalma-
zott mutatószámok számítási eljárásait (1. táblázat) és alapstatisztikáit (2. táblázat)\ 

Diszkriminanciaanalízis az 1991-es éves beszámoló adatok alapján2 

A többváltozós diszkriminanciaanalízis egyidejűleg elemzi több mutatószám eloszlását, 
és olyan osztályozási szabályt állít fel, amely több súlyozott pénzügyi mutatószámot -
ezek a modell független változói - tartalmaz, és ezeket egyetlen diszkriminanciaértékké 
fogja össze. Az alkalmazott mutatószámok kiválasztásának előfeltétele, hogy azok kevés-
sé korreláljanak egymással, különben a bevont újabb mutatószámok csak minimális mér-
tékben járulnak hozzá a csoportképzés megbízhatóságának növekedéséhez. További fel-
tétel, hogy a mutatószámok többdimenziós normális eloszlást mutassanak, valamint az, 
hogy az osztályok kovarianciamátrixai azonosak legyenek. A vállalatok osztályozásához 

2 A diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió alapú csődmodellezés Virág Miklós, a neurális 
háló alapú csődmodellezés és az összehasonlító elemzések elkészítése Kristóf Tamás munkája. 
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2. táblázat 
A fizetésképtelen és a fizetőképes osztályok mutatószámaira jellemző átlagok és szórások 

Pénzügyi mutatók 
Átlagok Szórások 

Pénzügyi mutatók fizetés-
képtelen 

fizető-
képes összes fizetés-

képtelen 
fizető-
képes összes 

Likviditási gyorsráta 0,47 0,97 0,72 0,23 0,75 0 ,55 
Likviditási mutató 1,15 2,12 1,63 0,45 1,59 1,17 
Pénzeszközök aránya (százalék) 95,58 101,24 98,41 52,6 44,77 48,83 
Cash flow és összes tartozás aránya -0 ,34 - 0 , 0 5 -0 ,20 0,29 0,41 0 ,38 
Forgóeszközök aránya (százalék) 58,29 63,41 60,85 16,45 16,51 16,63 
Tőkeellátottsági mutató (százalék) 73,00 71,00 72,00 39,00 51,00 45,00 
Eszközök forgási sebessége 56,97 57,39 57,18 20,20 22,60 21,44 
Készletek forgási sebessége 0,15 0,09 0,12 0,23 0,23 0 ,23 
Vevők forgási sebessége (nap) 42,26 27,31 34,78 38,20 22,28 31,26 
Eladósodottság mértéke (százalék) -19 ,00 - 3 , 3 1 --11,15 15,70 15,10 15,40 
Saját vagyon aránya (százalék) -42 ,50 - 3 , 9 0 --23,20 71,10 68,14 69,61 
Bonitás -0 ,23 0,07 -0 ,08 0,30 0,34 0 ,32 
Befektetett eszközök hosszú lejáratú 

hitelekkel fedezett aránya (százalék) -0 ,16 0,0002 -0 ,08 0,16 0,15 0 ,16 
Forgóeszközök rövid lejáratú hitelekkel 

fedezett aránya (százalék) 0,94 21,39 11,17 23,70 21,25 22,59 
Árbevételarányos nyereség (százalék) 58,29 63,40 60,84 16,50 16,50 16,50 
Vagyonarányos nyereség (százalék) 3,36 6,86 5,11 3,27 8,19 6 ,24 
Vevők és szállítók aránya 0,43 0,81 0,62 0,22 0,64 0 ,47 

az egyes vállalatok éves beszámolóadataiból kiszámított pénzügyimutatószám-értékeket 
kell behelyettesíteni a lineáris kombinációt képező diszkriminanciafüggvénybe. A fizető-
képes és a fizetésképtelen vállalatokat elválasztó diszkriminanciaértékkel összehasonlítva 
állapítható meg, hogy a cég a kettő közül melyik csoportba sorolható. A diszkriminancia-
függvény általános alakja a következő: 

Z = w.X, + wJC. + ... + w X , (1) 1 1 2 2 n n' v ' 

ahol 
Z: diszkriminanciaérték, 
w.: diszkriminanciasúlyok, 
X.: független változók (pénzügyi mutatók), 
i = 1,..., n, ahol n a pénzügyi mutatók száma. 
Az elemzések azt mutatták, hogy a vizsgált mintában a fizetőképes és a fizetésképtelen 

vállalatok leginkább a következő diszkrimináló változókban különböztek egymástól: 

Xx: likviditási gyorsráta; 
X2: cash flow/összes tartozás; 
X3: forgóeszközök/összes eszköz; 
XA\ cash flow/összes eszköz. 

A mutatószámok sorrendje egyben a csoportok megkülönböztetésében játszott szere-
püket is tükrözi, tehát a likviditási gyorsráta a leginkább diszkrimináló hatású, majd ezt 
követi a többi három változó. E változók bevonásával készült el az 1991. évi adatokra 
vonatkozó diszkriminanciafüggvény: 
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Z = 1.3566X, + 1,63397X, + 3,66384X+ 0,03366X4. 1 2 3 4 (2) 

A kritikus Z-érték 2,61612, tehát ha az adott vállalat megfelelő pénzügyi mutatóit a 
függvénybe behelyettesítve 2,61612-nél nagyobb számot kapunk, akkor a függvény a 
céget fizetőképesnek, egyébként pedig fizetésképtelennek minősíti. 

Logisztikus regresszió az 1991-es éves beszámoló adatok alapján 

A logisztikus regresszió kiválóan alkalmazható a magyarázó változók és a bináris (ordinális) 
válaszadás valószínűsége közötti kapcsolat feltárására. Az eljárás logisztikus függvényt 
illeszt a bináris (ordinális) adatokra a maximum likelihood módszerrel. A logisztikus 
regresszió ugyanazzal a módszerrel választja ki a modellváltozókat, mint a diszkriminan-
ciaanalízis. Az összesúlyozott független változókhoz egy, a mintában szereplő vállalatok 
fennmaradásának valószínűségével kifejezett Z értéket rendel. A módszer előnye, hogy 
nem feltételez többdimenziós normális eloszlást, és változatlan variancia-kovariancia 
mátrixot, mint a diszkriminanciaanalízis. A logisztikus regresszió nemlineáris összefüg-
géssel dolgozik, és a csődelőrejelzésre a kumulált logisztikus függvényt használja a (3) 
képlet segítségével: 

/?.: regressziós paraméterek, 
független változók (pénzügyi mutatók), 

j = 1 m, ahol m a pénzügyi mutatók száma. 
Empirikus vizsgálatok alapján a fizetőképes és a fizetésképtelen vállalatok leginkább a 

következő változókban (pénzügyi mutatókban) különböztek egymástól: 

A csődbe jutás valószínűségét kifejező logisztikus regressziós függvény paraméterei: 

A függvény paramétereinek kiszámítása után azonban még nem ismerjük a függvény 
függő változójának azon értékét (az úgynevezett cut point értéket), amely mellett osztá-
lyozva a vállalatokat, besorolási pontosságuk maximális lesz. A függvény behelyettesíté-
sét követően minden vállalatnak lesz egy pontos csődvalószínűségi értéke. Az 1991-es 
éves beszámolók mintája esetén ez az érték 0,525 volt, vagyis az ezt meghaladó értékeket 
felvevő vállalatokat a modell fizetésképtelennek minősíti. 

A diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió besorolási pontosságait a 3. táb-
lázat szemlélteti. A logisztikus regresszió nagyobb besorolási pontossága részint annak 

(3) 

ahol 

Xy: likviditási gyorsráta; 
X2: árbevétel arányos nyereség; 
Xy cash flow/összes tartozás; 
X4: forgóeszközök/összes eszköz; 
X.: vevők/szállítók. 

P0 = 3,432; 
f3l = -10,320; 
/32 = 0,1439 E-01; 
£ = -4,438; 
p4 = -0,2992 E-01; 
p5 = 8,170. 
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köszönhető, hogy ebben a modellben a figyelembe vett változók eloszlására nézve sem-
milyen feltételezéssel nem kellett élni. A modellbe épített több magyarázó változó is a 
logisztikus regressziónak kedvez. 

3. táblázat 
A diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió besorolási pontosságának összehasonlítása 

(n = 1 5 4 ) 

Megnevezés 
Alkalmazott csődelőrejelzési módszer 

diszkriminanciaanalízis logisztikus regresszió 

Rontott fizetőképes (darab) 
Rontott fizetőképes (százalék) 
Rontott fizetésképtelen (darab) 
Rontott fizetésképtelen (százalék) 
Összes rontott (darab) 
Összes rontott (százalék) 
Besorolási pontosság (százalék) 

20 
26,0 

1 4 

18,2 
3 4 

22,1 
7 7 , 9 

12 
1 5 , 6 

16 
20,8 
28 

18,2 
81,8 

A csődelőrejelzési modellek kialakításánál a mintában szereplő vállalatokat általában 
különböző iparágakból válogatják ki. Nyilvánvaló, hogy az egyes iparágak esetében 
eltérő az előállított termékek életciklusa, különbségek jelentkeznek a termelési ténye-
zőkben, a piaci versenypozíciókban stb. Ezek az eltérések a pénzügyi mutatószámok 
vállalati szintű alakulásában is tükröződnek. így a vállalati minta a kialakítandó csőd-
modellben szereplő diszkrimináló mutatószámokat, és a megkülönböztetésben jelent-
kező fontosságukat is (ex post) nagyban befolyásolja. A csődmodell előrejelzési (ex 
ante) képességének vizsgálatához szükséges újabb minta különbözősége így nem csu-
pán a vállalatok kiválasztási esélyeinek, hanem a vállalatok iparágankénti megoszlásá-
nak is függvénye. 

Számos szerző (Platt-Platt [1990]) foglalkozott már azzal a kérdéssel, hogy egy válla-
lat pénzügyi viszonyszámai mennyiben tükrözik vissza az iparág tőkeszerkezetét, bevéte-
li és kiadási modelljét. A szerzőpáros tanulmányában részletesen foglalkozott a vállalati 
pénzügyi viszonyszámok és az iparági teljesítmények változásának a vállalati csőd való-
színűségére gyakorolt hatásával. 

Felhasználva tapasztalataikat, a csődmodellek továbbfejlesztésénél az úgynevezett ipar-
ágtól függő viszonyszámok alkalmazásának lehetőségét is célszerű megvizsgálni. Erre 
azért van szükség, mert segítségükkel a csődmodellek előrejelzési pontossága bizonyítot-
tanjavítható. Az iparágtól függő viszonyszám nem más, mint egy vállalat adott mutatószá-
mának, és az iparági középértéknek a hányadosa, ami a következők szerint számítható: 

(Vállalati mutatószám)^, 
(Iparági átlagos ráta)y, xlOO 

ahol 
k: a vállalat, 
j : az iparág, 
t: a mutatószám fajtája, 
A nevező 100-zal történő szorzásának az a célja, hogy a százalékos viszonyszámokat 

hozzáigazítsuk az egynél nagyobb skaláris értékekhez. Ennek hatására egy adott iparág-

(Iparági relatív ráta)fcy , = Í J n n r A n . M n n n e ^ ^ , (4) 
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ban az iparágtól függő viszonyszám középértéke bármely időszakban 0,0l-es értéket 
vesz fel. 

A pénzügyi viszonyszámok az idővel számos okból megváltozhatnak. Az iparágtól 
függő viszonyszám azonban visszatükrözi az egyes vállalatok és az iparág reagálását 
adott eseményre. A formula nagy előnye, hogy - az idő múlásával bekövetkező változá-
sok figyelembevétele ellenére - biztosítja, hogy az iparági megoszlás középértéke a 0,Öl-
es értéken maradjon, feltételezve, hogy a szórásnégyzet állandó. Ez a megoldás - meg-
engedve az iparágon belüli változásokat - csökkenti az adatok instabilitását, ugyanakkor 
javíthatja a kialakítandó csődmodellek előrejelzési pontosságát. 

A Virág-Hajdu szerzőpáros ezért 1996-ban elkészített egy korai csődveszélyt jelző 
modellcsaládot különböző nemzetgazdasági ágakra és ágazatokra vonatkozóan, 
diszkriminanciaanalízis segítségével, közel 10 000 gazdálkodó egység3 pénzügyi adatai 
alapján (Virág [1996]). Ennek eredményeként Magyarországon rendelkezésre áll a nem-
zetgazdasági ágaknak és ágazatoknak azok a pénzügyi mutatószámai és a hozzájuk tarto-
zó súlyok, amelyek tekintetében leginkább megkülönböztethető egymástól egy adott nem-
zetgazdasági ágban vagy ágazatban a csődbe jutott és a túlélő vállalat. Az 1996. évi 
nemzetgazdasági ágakat és ágazatokat átfogó csődmodellcsalád pontossága - éppen a 
tevékenységi kör szerinti részletezés miatt - felülmúlta a korábbi modellekét. 

Az alkalmazott neurális háló tanuló algoritmus 

Kiinduló feltevésünk az volt, hogy a diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió 
alapján készített modellekhez viszonyítva magasabb besorolási pontossággal rendelkező 
csődmodelleket kaphatunk, amennyiben a nemlineáris összefüggések leképezésére, vala-
mint a mintafelismerésre alkalmas neurális hálókat használjuk a vállalatok fizetőképes és 
fizetésképtelen osztályokba való sorolására. A neurális hálók főbb jellemzőivel, felépíté-
sével és működésével már Magyarországon is számos publikáció foglalkozott (lásd pél-
dául Benedek [2000], [2003], Kristóf [2002]), ezért e tanulmányban részletesebben kizá-
rólag a csődmodellezésre használt tanuló algoritmust mutatjuk be. 

A neurális hálók legismertebb tanuló algoritmusa az ún. backpropagation4 eljárás, 
amelyet első ízben Werbos [1974] alkalmazott. Ahhoz, hogy egy neurális hálót megtanít-
sunk bizonyos feladat elvégzésére, úgy kell beállítanunk a neuronok súlyait, hogy csök-
kentsük az eltérést (hibát) a kívánatos output és a tényleges output között. Ez úgy törté-
nik, hogy a neurális háló kiszámítja a súlyok hibáinak deriváltját (EW), ami azt fejezi ki, 
hogy miként változik a hiba, amennyiben a súlyokat kicsiny mértékben növeljük vagy 
csökkentjük. 

A backpropagation algoritmus használata akkor legkönnyebb, amikor a háló mind-
egyik egysége lineáris. Ekkor az algoritmus úgy számítja ki a súlyok hibáinak deriváltját, 
hogy meghatározza azt az arányt, ahogyan a hiba változik az egység aktivitási szintjének 
változásával (EA). Az outputegységek aktivitási szintjének változása egyszerűen a tény-
leges és a kívánatos outputok különbsége. Egy, az outputréteget megelőző köztes réteg-
ben található egység aktivitási szintjei változásának a meghatározásához először azonosí-
tani kell a súlyokat a köztes egység és a kapcsolódó outputegységek között. Ezután a 
súlyok és az outputegységek aktivitási szintjei változásainak lineáris kombinációját ké-
pezzük. Ugyanezzel az eljárással számíthatjuk ki a többi réteg aktivitási szintjének válto-

3 Korábban ekkora nagyságrendű minta alapján nem végeztek csődmodellszámításokat. 
4 Backpropagation = backwards propagation of error; magyarra visszacsatolásos hibajavításnak vagy 

hiba-visszaterjesztésnek lehetne fordítani. 
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zásait is, rétegről rétegre haladva, a hatásirányhoz képest visszafelé haladva. Innen ered 
a backpropagation elnevezés is. Miután kiszámítottuk az egység aktivitási szintjének 
változását, ezt követi az egységhez bejövő kapcsolatok £W-inek meghatározása. Az EW 
az EA és a bejövő kapcsolatok aktivitásának szorzata. 

Nemlineáris esetekben a backpropagation algoritmus egy újabb lépéssel bővül ki. A 
„backpropagálás" előtt az EA-t át kell alakítani egy olyan mutatószámra, amely a hiba-
változást az egység által realizált teljes input változásának függvényében írja le (El). 

A kapcsolatok súlyait valós számok fejezik ki. W.-vel jelöljük az /-edik és a y'-edik 
egység közötti kapcsolat súlyát. Célszerű ábrázolni a kapcsolatok mintáját egy 
kapcsolatisúly-mátrixban. Az erősítő súlyokat pozitív számok, míg a gyengítő súlyokat 
negatív számok fejezik ki. A kapcsolatok hálóját követi a háló felépítése. A kimeneti 
rétegben található egység aktivitását a következő két lépés segítségével határozhatjuk meg. 

1. Először meg kell határozni a teljes súlyozott X inputot: 

X j = J , y i w i j , (5) 
i 

ahol 
y: a y'-edik egység aktivitási szintje az előző rétegben, 
W..: a kapcsolat súlya az /-edik és ay-edik egység között. 
2. Ezután az egység kiszámítja y aktivitását a teljes súlyozott input függvényében. 

Általában a szigmoid függvényt alkalmazzuk: 

1 + e ' 
Miután meghatároztuk az outputegységek aktivitásait, a háló kiszámítja a függvény 

hibáját (E) a következő képlettel: 

E = \ j J ( y i - d l ) 2 , (7) 
i 

ahol 
y.: az /-edik egység aktivitási szintje az outputrétegben, 
d.\ az /-edik egység kívánatos outputja. 
A backpropagation algoritmus négy lépésből áll. 
1. Kiszámítja, hogy milyen gyorsan változik a hiba az outputegység aktivitásának 

változásával. A hiba deriváltja (EA) a tényleges és a kívánatos outputaktivitás különbsége. 

E A < = § - = ? > - " > • ( 8 ) 

2. Kiszámítja, hogy milyen gyorsan változik a hiba annak mértékében, ahogyan az 
outputegységhez érkező teljes input változik. Ez az érték (El) úgy adódik, hogy az 1. 
lépés eredményét megszorozzuk azzal a mértékkel, ahogyan az egység outputja a teljes 
input függvényében változik. 

BE dE dy 

3. Kiszámítja, hogy milyen gyorsan változik a hiba annak mértékében, ahogyan a 
kapcsolat súlya az output változásával változik. Ezt az értéket (EW) úgy kapjuk meg, 
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hogy megszorozzuk a 2. lépés eredményét azzal egység aktivitási szintjével, amelyből a 
kapcsolat ered. 

tJ dWij dxj dWij J ' 

4. Kiszámítja, hogy milyen gyorsan változik a hiba annak mértékében, ahogyan az 
egység aktivitása az előző rétegben változik. Ez a lépés teszi lehetővé a backpropagation 
eljárás számára, hogy az többrétegű hálók esetében is alkalmazható legyen. Ha egy egy-
ség aktivitása megváltozik az előző rétegben, mindazon egységekre hatással lesz az out-
putrétegben, amelyekhez kapcsolódik. Ezért a hibára gyakorolt összes hatás kiszámításá-
hoz össze kell adni az outputegységekre gyakorolt összes külön-külön meghatározott 
hatást. Mindegyik hatást egyszerű kiszámítani. A 2. lépés eredményét kell megszorozni 
az outputegység kapcsolatainak súlyaival. 

EAi = ** = = V EI,W„. (11) 
' 3y, ^dXj dy, t J y 

A 2. és a 4. lépésekkel tudjuk átalakítani valamely réteg egységei aktivitási szintjének 
változásait az előző réteg egységei aktivitási szintjének változásaira. Az eljárás ismétlé-
sével tetszőlegesen vissza tudunk jutni az előző rétegek egységei aktivitási szintjének 
változásaihoz. Miután tudjuk valamely egység aktivitási szintjének változását, a 2. és a 
3. lépés segítségével meghatározhatjuk a beérkező kapcsolatok EW-it. 

A fenti eljárás tehát a kívánatos és a tényleges outputok közötti hiba visszafelé történő 
mérséklésével keresi az optimális megoldást. A módszer feltételezi, hogy a háló számára 
rendelkezésre állnak a problémához hasonló példák, és a mintafelismerés analógiáját 
követve keresi meg a neuronok közötti megfelelő kapcsolatokat a minél eredményesebb 
előrejelzési modell kialakítása érdekében. 

A backpropagation algoritmusról fontos megjegyezni, hogy az eljárás nem garantálja 
a hibafüggvény globális minimumának a megtalálását - előfordulhat, hogy lokális mini-
mumra áll be. Empirikus vizsgálatok alapján egy 35 súlyból álló neurális háló több ezer 
lokális minimummal is rendelkezhet (Gonzalez [2000] 29. o.). Számos lokális minimum 
azonban megközelítően pontos vagy elfogadhatóan jó előrejelzést tesz lehetővé. 

A neurális hálókkal végrehajtott korábbi előrejelzések bebizonyították, hogy a hálók 
akkor nyújtják a legjobb eredményt, ha szakértő segítségével építjük fel őket (Shachmurove 
[2002] 31. o.). A szakértő a legfontosabb neuronok kiválasztásával, valamint a változók 
fontosságát reprezentáló súlyok alakulásának a tanulás alatt történő folyamatos nyomon 
követésével és befolyásolásával (vagyis a felülvizsgált tanulással), az egymással erős 
sztochasztikus kapcsolatban lévő inputváltozók kiszűrésével jelentősen javíthatja a neurális 
hálók előrejelző képességét. Esetünkben szakértői közreműködésre csupán a tanulóalgo-
ritmus futtatása közben volt szükség, mivel az összehasonlíthatóság érdekében ugyan-
azokkal az inputváltozókkal készítettük el a modellt, mint amelyek az első csődmodell-
ben szerepeltek. 

Egy viszonylag egyszerű neurális háló is nagyszámú súlyt tartalmaz. Kisminták esetén 
ez korlátozott szabadságfokot tesz lehetővé, ami gyakran vezet túltanuláshoz, még akkor 
is, ha a korai leállító eljárást használjuk (Gonzalez [2000]). A túltanulás az a jelenség, 
amikor a tanulási folyamat során nem az általános problémát tanulja meg a hálózat, 
hanem a megadott adatbázis sajátosságait (Benedek [2000]). Ennek kiküszöbölésére fel 
kell osztani az adatbázist tanulási és tesztelő mintákra. A tanuló-adatbázison végezzük el 
a tanítást, majd megvizsgáljuk, milyen eredményt ér el a háló az általa eddig ismeretlen 
tesztelő mintán. Ha a találati pontosság a tanulási mintáéhoz hasonlóan kedvező, akkor a 
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tanulás eredményesnek minősíthető. Ha viszont a tesztelő mintán a háló hibázása jelen-
tős, akkor a hálózat túltanulta magát. 

A korai leállító eljárás alkalmazásakor a kutatónak számos döntést kell meghoznia, ami 
lényeges hatást gyakorol az előrejelzési eredményekre. Ilyen döntés a minta felosztása 
tanulási és tesztelő részmintákra. A részminták megfelelő arányai nincsenek egyértelműen 
elméletileg vagy empirikusan megalapozva, ezért a nemzetközi szakirodalomban viszony-
lag gyakran előforduló 75-25 százalékos megoszlást alkalmaztuk. Másik kritikus elem a 
neurális hálók tanítása során a tanuló ciklusok számának megállapítása. Ez számos szimu-
lációs kísérletezést és folyamatos nyomon követést igényel a felhasználó részéről, hiszen 
sem az elégtelenül megedzett, sem a túltanult neurális háló nem alkalmas előrejelzésre. 

A gyakorlati előrejelzések bebizonyították, hogy a neurális hálók sohasem képesek 
100 százalékos megbízhatóságot produkálni, akárcsak a többi előrejelzési módszer. A 
modellek megbízhatóságát a hálók tanulása során számított MSE mutatóval, és az eredeti 
mutatószám-értékeknek a kész modellekbe való visszahelyettesítéséből származtatott 
eredmények százalékos besorolási pontossága alapján ítélhetjük meg. Tekintettel arra, 
hogy a diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió besorolási pontossága az ere-
deti adatoknak a modellbe való visszahelyettesítése alapján adódott, úgy kapunk reális 
összehasonlító képet a különböző csődmodellek eredményeiről, ha a neurális hálók beso-
rolási pontosságát is hasonló módon vizsgáljuk. Először azonban tekintsük át a különbö-
ző módszerekkel készült csődmodellek összehasonlító elemzését az általunk ismert nem-
zetközi empirikus felmérések alapján. 

A neurális háló alapú csődmodellek nemzetközi összehasonlító elemzései 

A neurális hálók csődelőrejelzési gyakorlatának a 21. századra szerencsére gazdag nem-
zetközi szakirodalma hozzáférhető. Az alábbiakban - időrendi sorrendben - ismertetett 
és elemzett felmérésekben közös, hogy több módszert összehasonlítva készítették el az 
empirikus vizsgálatok mintáiban szereplő vállalatok csődelőrejelzéseit. Az eredményeket 
áttanulmányozva kijelenthetjük, hogy a jelenleg ismert módszerek közül összességében a 
neurális hálók mutatták fel a legjobb eredményt az alkalmazott eljárások közül. 

A neurális hálókat először Odom és Sharda [1990] alkalmazta csődelőrejelzésre. A 
szerzők háromrétegű backpropagation-háló teljesítőképességét hasonlították össze a 
diszkriminanciaanalízis eredményeivel, 74 vállalat éves beszámolójából Altman [1968] 
öt pénzügyi mutatószáma alapján. Odom és Sharda azt tapasztalta, hogy a neurális háló 
jobb eredményeket ért el, mint a diszkriminanciaanalízis, ugyanis a hálózat tanulásához 
felhasznált vállalatok esetében hibátlanul működött. A megedzett háló 55 további (a háló 
számára ismeretlen) vállalattal végzett tesztelése során a neurális háló a 27 fizetőképtelen 
vállalatból ötöt (18,5 százalék) sorolt a fizetőképesek közé, míg a diszkriminanciaanalízis 
ugyanennyi fizetőképtelen vállalatból tizenegyet (40,7 százalék) sorolt be rosszul. 

Tam-Kiang [1992] bankokat vizsgált meg a fizetőképesség szempontjából. A csődelő-
rejelzést diszkriminanciaanalízissel, logisztikus regresszióval, &-adik legközelebbi szom-
széd eljárással, döntési fával, egyrétegű neurális hálóval, valamint többrétegű neurális 
hálóval is elvégezték. Egy éves időtávon a többrétegű neurális háló bizonyult a legjobb-
nak, míg két éves időtávlatban a logisztikus regresszió. Amikor áttértek az „egyet ki-
hagy" eljárásra a minta változatlanul hagyásáról, mindkét időtávon egyértelműen a több-
rétegű neurális háló volt a legeredményesebb. A ft-adik legközelebbi szomszéd és a dön-
tési fa messze lemaradt a többi eljárás mögött. 

Salchenberger-Cinar-Lash [1992] a logisztikus regresszióval hasonlították össze a 
neurális hálókat. A neurális hálók besorolási pontosság tekintetében jelentősen felülmúl-
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ták a logisztikus regressziót. 18 hónapos időtávlatban például a logisztikus regresszió az 
alkalmazott küszöbtől függően 83,3-86,4 százalékos pontosságot, míg a neurális háló 
91,7 százalékos pontosságot ért el. 

Coats-Fant [1993] a diszkriminanciaanalízis és a neurális hálók eredményeit vetette 
össze. Az osztályozás pontossága a neurális hálók esetén az időhorizonttól függően (há-
rom évestől az egy évesnél rövidebb időtávig) 81,9 és 95,0 százalék közé esett, míg a 
diszkriminanciaanalízis esetén 83,7 és 87,9 százalék közé. 

Kerling-Poddig [1994] francia vállalatok adatbázisa alapján hasonlította össze a neurális 
hálók és a diszkriminanciaanalízis teljesítményét három éves előrejelzési időtávon. A 
neurális háló 85,3-87,7 százalékos pontosságot, a diszkriminanciaanalízis 85,7 százalé-
kos pontosságot mutatott. Kerling-Poddig több kölcsönhatás-vizsgálatot, és korai leállító 
algoritmust is kipróbált. 

Altman-Marco-Varetto [1994] 1000 olaszországi vállalatból álló mintára alkalmazta a 
neurális hálókat és a diszkriminanciaanalízist egy éves időtávra vonatkozóan. Elemzésük 
nem hozott egyértelmű „győztest", noha a diszkriminanciaanalízis kissé jobb eredményt 
mutatott fel. 

Alici [1995] főkomponens-elemzést és önszerveződő térképeket alkalmazott a neurális 
háló struktúra kialakítására és az input elemek kiválasztására. Az egyesült királysági 
cégeken elvégzett vizsgálatai alapján, a paraméterek változtatásától függően a neurális 
hálók 69,5 és 73,7 százalék közötti pontosságot mutattak, szemben a diszkriminancia-
analízis 65,6 százalékos és a logisztikus regresszió 66,0 százalékos értékeivel. 

Leshno-Spector [1996] újfajta neurális hálóval kísérletezett, amelybe keresztfeltétele-
ket és cosinusos kapcsolatokat épített. Két éves időtávban az előrejelzés pontossága a 
háló fajtáitól függően 74,2 és 76,4 százalék közé esett, összehasonlítva a 72 százalékos 
pontosságú lineáris perceptron hálóval. 

Back és szerzőtársai [1996] genetikus algoritmusokat alkalmazott a többrétegű neurális 
hálók inputjainak kiválasztásához. A módszert a csőd bekövetkeztét megelőző egy, kettő 
és három éves adatbázisokra alkalmazták, és jelentős fejlődésről számoltak be a 
diszkriminanciaanalízishez és a logisztikus regresszióhoz viszonyítva. 

Kiviluoto [1996] önszerveződő térképeket használt különböző időhorizontokon finnor-
szági vállalatok beszámolóira építve. A Fisher-metrikára épülő önszerveződő térképek 
módszerével 81 és 86 százalék közötti eredményt ért el. 

Olmeda-Fernandez [1997] spanyol bankokon hasonlította össze a neurális hálókat a 
diszkriminanciaanalízissel, a logisztikus regresszióval, valamint kétféle döntési fával, 
különböző időtávokon. A neurális hálóval 82,4 százalékos pontosságot, míg a többi 
módszerrel 61,8 és 79,5 százalék közötti pontosságot értek el. 

Piramuthu-Raghavan-Shaw [1998] olyan technikát fejlesztett ki, amely szimbólumo-
kat rendelt hozzá a többrétegű neurális hálók inputjaihoz. Belga vállalatok mintájára 
alkalmazták módszerüket, időtáv feltüntetése nélkül. Az új módszer 82,9 százalékos pon-
tosságot, a szimbólumok nélküli eljárás 76,1 százalékos pontosságot eredményezett. 
Ugyanezt a technikát alkalmazták amerikai bankokra is, amikor egy és két éves időtáv-
ban vizsgálták az intézmények fizetőképességét. Eljárásuk eredményessége messze felül-
múlta a hagyományos technikákét. 

Zhang-Hu-Patuwo [1999] a logisztikus regressziót és a neurális hálókat hasonlították 
össze, időtáv feltüntetése nélkül. Kutatásaikat termelő vállalatok mintájára, ötrétegű há-
lóval, többszörös kölcsönhatás-vizsgálattal végezték el. A neurális hálók input-neuronjaihoz 
Altman pénzügyi mutatóit alkalmazták, kiegészítve a forgóeszközök/rövid lejáratú köte-
lezettségek likviditási mutatóval. A neurális háló eredményességben jelentősen felülmúl-
ta a logisztikus regressziót, hiszen 88,2 százalékos pontosságot ért el, míg a logisztikus 
regresszió csupán 78,6 százalékot. 
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Tan [1999] a prohit és a háromrétegű backpropagation háló teljesítőképességét hason-
lította össze 2144 amerikai hitelintézet mintájára, amelyek közül 66 volt fizetésképtelen. 
Tan 13 pénzügyi mutatót vizsgált, valamint 4 dummy változót a mutatók szezonális vál-
tozásainak kiküszöbölésére. A probit besorolási pontossága 92,5 százalékos, a 3000 ta-
nulási cikluson átesett neurális hálóé 92,2 százalékos volt. 

McKee-Greenstein [2000] döntési fákon alapuló módszert fejlesztett ki, és egy éves 
előrejelzést hajtott végre néhány amerikai vállalat adatait felhasználva. Eljárásuk ered-
ményesebb volt, mint a neurális hálók és a diszkriminanciaanalízis a másodfajú hiba 
tekintetében, viszont rosszabbnak bizonyult az elsőfajú hiba tekintetében. 

Yang [2001] egy korai előrejelző rendszert dolgozott ki valószínűség alapú neurális 
hálókkal, a Bayes-i klasszifikációs elmélet és a maximum likelihood módszerét alkalmaz-
va, 2408 egyesült királysági építőipari vállalat adatbázisa alapján, összehasonlítva az 
eredményeket a korábbi módszerek besorolási pontosságával. A valószínűség alapú neurális 
háló 95,3 százalékos, a backpropagation-háló 90,9 százalékos, a logisztikus regresszió 
88,9 százalékos, a diszkriminanciaanalízis 81,3 százalékos besorolási pontosságot ért el. 

Neurális háló alapú csődmodell az 1991-es éves beszámoló adatok alapján 

Nemzetközi tapasztalatok alapján akkor adja a neurális háló a legmegbízhatóbb előrejel-
zési eredményt, ha a tanulási minta fele-fele arányban áll fizetőképes és fizetésképtelen 
vállalatokból. Ennek a követelménynek eleget tesz az 1991-es adatbázis, hiszen a 
diszkriminanciaanalízis fizetőképes/fizetésképtelen vállalatpárokkal dolgozik. A számí-
tásokat a teljes pénzügyminisztériumi adatbázis alapján végeztük el, ez - szemben az első 
csődmodell 154 vállalatával - 156 vállalatot jelent. Az input rétegben a feldolgozóipari 
vállalatok pénzügyi mutatói szerepelnek folytonos változóként. Az outputréteg egyetlen 
neuront: a fizetőképesség tényét tartalmazza, 0-val jelölve a fizetésképtelen, 1 -gyei a 
fizetőképes vállalatokat. A csődmodell a korábbiakban már említett pénzügyi mutatók 
felhasználásával készült. (Lásd az 1. táblázatot.) 

A mesterséges intelligencia modellek kiindulási alapja a teljes minta tanulási és teszte-
lő mintákra történő felosztása. Vizsgálatunkban a minta 75 százalékát jelöltük ki tanulási 
mintának és 25 százalékát tesztelő mintának, véletlenszerű besorolással. Az egyes tanu-
lási ciklusokban szintén véletlen sorrendben kerültek az input adatok figyelembevételre. 

A neurális hálók tanítását - vagyis a súlyok kialakítását - a rendelkezésre álló szoftver 
segítségével háromféle stratégiával végezhetjük el: meghatározott számú tanulási ciklus 
végigfuttatásával, valamint a tanulóminta legalacsonyabb átlagos négyzetes hiba (MSE) 
értékéig vagy a tesztelő minta legalacsonyabb átlagos négyzetes hiba (MSE) értékéig való 
futtatással. A két utóbbi esetben is előre definiálnunk kell a tanulási ciklusok számát, de 
azokat a súlyokat véglegesítik a tanulás során, amelyek a választott stratégia szempontjá-
ból a legkedvezőbbek. Előrejelzési célra megítélésünk szerint legjobb stratégia a tesztelő 
minta hibájának legalacsonyabb szintjére való törekvés, még akkor is, ha ekkor a kiindu-
ló adatbázis besorolási pontossága kedvezőtlenebb képet mutat, mint a legalacsonyabb 
tanulási hibára való törekvés esetén. 

A túltanulás leghatékonyabb elkerülési módja az, hogy folyamatosan nyomon követjük 
a ciklusok során egymással párhuzamosan a tanulási és a tesztelő minta hibáját, és addig 
engedjük tanulni a hálót, amíg a két hiba közel van egymáshoz. A szükséges ciklusok 
száma jelentősen eltér a köztes rétegekben szereplő különböző mennyiségű neuronok 
esetén (4. táblázat). Amennyiben tovább engednénk tanulni a hálókat, a tanulási minta 
hibája javulna, a tesztelő mintáé romlana, ami a túltanulás tipikus megnyilvánulása (1. 
ábra). 
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4. táblázat 
A hat neurális háló tanulási ciklusai és becslési hibái (n - 156) 

Neuronok száma a két köztes rétegben (darab) 
Megnevezés 

4 - 4 5 - 4 6 - 4 4 - 5 5 - 5 6 - 5 

Tanulóciklusok száma 600 600 1000 1000 1200 1200 
MSE (tanulási minta, százalék) 18,8 17,1 17,1 22,2 17,1 15,4 
MSE (tesztelő minta, százalék) 10,3 17,9 12,8 15,4 7 ,7 7,7 

1. ábra 
A tanulási és a tesztelő minták hibáinak alakulása a tanulási ciklusok alatt 

Hiba 

Forrás: Shlens [1999] 5. o. 

Háromrétegű neurális hálóval az neuronok számától függetlenül nem sikerült megfele-
lően alacsony MSE-1 elérni a modellkísérletek során, ami nem megfelelő becslőképesség-
re utal. A szimulációs kísérleteket ezért négyrétegű neurális hálókkal folytattuk. A mo-
dellkísérletek azt mutatták, hogy nem érdemes négy neuronnál kevesebbet szerepeltetni 
egyik köztes rétegben sem, hiszen ekkor szintén viszonylag magas MSE értéket kapunk, 
ami az előrejelzési modell alacsony megbízhatóságát jelenti. A modell becslőképessége 
akkor is romlik, amikor az első köztes rétegben hatnál több, a második köztes rétegben 
pedig ötnél több neuront szerepeltetünk. A legjobb becslési eredmények akkor adódtak, 
amikor az első köztes rétegben 4-6, a második köztes rétegben pedig 4-5 neuron szere-
pelt. Ekkor a tesztelő minta MSE-je 7,7 és 17,9 százalék közötti értékeket vett fel (4. 
táblázat). 

Az MSE mellett a csődmodellek „jósága" a besorolási pontosság alapján ítélhető meg 
(5. táblázat). Elsőfajú hibáról akkor beszélünk, amikor a modell a fizetésképtelen válla-
latokat tévesen a fizetőképesek közé sorolja, másodfajú hiba esetén pedig a háló a fizető-
képes vállalatokat sorolja hibásan a fizetésképtelenek közé. 

Érdekesség, hogy mind a hat modell nagyobb elsőfajú hibát követett el, mint másodfa-
jút, vagyis a neurálisháló-modellek inkább hajlamosak fizetésképtelen vállalatot tévesen 
fizetőképesnek osztályozni, mint fordítva. Legmagasabb besorolási pontosságúnak, ezál-
tal a legmegbízhatóbb csődelőrejelzési modellnek az a megedzett négyrétegű neurális 
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5. táblázat 
A tanulási és a tesztelő minta besorolási pontossága (n = 156) 

Neuronok száma a két köztes rétegben (darab) 
Megnevezés 

4 -4 5 - 4 6 - 4 4 - 5 5 - 5 6 -5 

Rontott fizetőképes (tanulási minta, darab) 8 3 11 4 9 7 
Rontott fizetésképtelen (tanulási minta, darab) 14 17 9 22 11 11 
Összes rontott (tanulási minta, darab) 22 20 20 26 20 18 
Összes rontott (tanulási minta, százalék) 18,8 17,1 17,1 22,2 17,1 15,4 
Besorolási pontosság (tanulási minta, százalék) 81,8 82,9 82,9 77,8 82,9 84,6 
Rontott fizetőképes (tesztelő minta, darab) 1 6 1 5 2 2 
Rontott fizetésképtelen (tesztelő minta, darab) 3 1 4 1 1 1 
Összes rontott (tesztelő minta, darab) 4 7 5 6 3 3 
Összes rontott (tesztelő minta, százalék) 10,3 17,9 12,8 15,4 7,7 7,7 
Besorolási pontosság (tesztelő minta, százalék) 89,7 82,1 87,2 84,6 92,3 92,3 

2. ábra 
A legjobb besorolási pontosságot biztosító négyrétegű neurális háló 

Inputréteg Köztesrétegek Outputréteg 

háló bizonyult, amely az első köztes rétegben hat, a második köztes rétegben pedig öt 
neuront tartalmaz (2. ábra). Ez a háló 86,5 százalékos besorolási pontosságot ért el (6. 
táblázat). 

A besorolási pontosságokat figyelembe véve, a felhasználókban kísértés támadhat kizá-
rólag a 17-6-5-1 neuronból álló négyrétegű neurális hálót egyetlen végleges, kész modell-
ként elfogadni, és a későbbiekben kizárólag ezt alkalmazni csődelőrejelzésre. A neurális 



158 Virág Miklós-Kristóf Tamás 

hálókra is igaz azonban a sokváltozós matematikai statisztikának az a gyakorlati követel-
ménye, hogy a rendelkezésre álló eljárások minél szélesebb körével célszerű ugyanaz(oka)t 
a megfigyelési egysége(ke)t feldolgozni, és amennyiben többszöri megerősítéssel is ha-
sonló eredményeket kapunk, csupán azután célszerű elfogadni az eredményeket. 

6. táblázat 
A hat neurális háló besorolási pontossága (n = 156) 

Neuronok száma a két köztes rétegben (darab) 
Megnevezés 

4-4 5-4 6-4 4-5 5-5 6-5 

Rontott fizetó'képes (darab) 9 9 12 9 11 9 
Rontott fizetőképes (százalék) 11,5 11,5 15,4 11,5 14,1 11,5 
Rontott fizetésképtelen (darab) 17 18 13 23 12 12 
Rontott fizetésképtelen (százalék) 21,8 23,1 16,7 29,5 15,4 15,4 
Összes rontott (darab) 26 27 25 32 23 21 
Összes rontott (százalék) 16,7 17,3 16,0 20,5 14,7 13,5 
Besorolási pontosság (százalék) 83,3 82,7 84,0 79,5 85,3 86,5 

Számos külföldi empirikus vizsgálatban találkoztunk olyan megoldással, hogy a neurális 
hálók besorolási pontosságát a tesztelő minta eredményei alapján véglegesítették azzal az 
indokkal, hogy az előrejelző képességet a háló számára ismeretlen mintán kell megítélni. 
Magával a koncepcióval egyet is lehet érteni - ekkor a neurális háló modelljeink besoro-
lási pontossága öt háló esetén lényegesen javulna. Tekintettel azonban arra, hogy a 
diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió esetén a teljes inputadatbázis alapján 
számítottuk ki a modellek besorolási pontosságát, nem tehetünk másként a neurális hálók 
esetén sem. 

A kapott eredmények ismételten azt igazolják, hogy a pénzügyi és számviteli adatok 
sajátos összefüggésrendszere alapján, megbízható előrejelzési módszerek alkalmazásá-
val, jó eséllyel alkothatunk ítéletet valamely vállalat jövőbeli fennmaradásáról. 

Mindenképpen világosan látni kell, hogy a hat modell együttes alkalmazása sem ad 
100 százalékos megbízhatóságú előrejelzést. A fizetőképes vállalatok mintájában há-
rom, a fizetésképtelen vállalatok mintájában hat olyan megfigyelési egység található, 
amelyet mind a hat modell tévesen a másik osztályba sorolt. A modellek közötti „kol-
laboráció" kizárható, mivel külön fájlokban futtattuk őket, és a modellek mindegyik 
tanulási ciklusában az inputinformációkat véletlenszerűen vettük figyelembe. Sokkal 
inkább arról van szó, hogy az említett vállalatok nem hordozzák magukban azokat a 
jeleket, amelyek alapján a neurális hálók mintafelismerő képessége megtalálta volna 
rajtuk az adott osztályhoz megtalált tulajdonságokat. Gondoljunk arra, hogy egy pénz-
ügyileg látszólag tökéletesen működő vállalatot egyetlen hibás vezetői döntése csődbe 
vihet, mások pedig meglehetősen sanyarú körülmények és gazdálkodás mellett is fenn-
maradhatnak. 

A besorolási pontosság további javulása csak azon az áron lenne megvalósítható, hogy 
a neurális hálók a tanuló-adatbázisra specializálódnak. Ekkor azonban jelentős csorbát 
szenvedne a modellek előrejelző képessége, éppen a korábban már említett túltanulás 
következtében. 
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A különböző módszerekkel felépített csődmodellek összehasonlítása, értékelése 

Amennyiben a besorolási pontosságot döntő kritériumként fogadjuk el, a neurális hálók 
jobb teljesítményt nyújtanak, mint a diszkriminanciaanalízis és a logisztikus regresszió, 
hiszen a hat modell közül öt egyértelműen felülmúlja a hagyományos eljárásoknál ta-
pasztalt 77,9 százalékos és 81,8 százalékos pontosságot. A legmegbízhatóbb 17-6-5-
1 struktúrájú neurális háló a diszkriminanciaanalízis besorolási pontosságát 8,6 száza-
lékponttal, a logisztikus regresszióét 4,7 százalékponttal haladja meg. A neurális háló 
elsőfajú hiba tekintetében a diszkriminanciaanalízisnál 2,8 százalékponttal, a logisztikus 
regressziónál 5,4 százalékponttal, másodfajú hiba tekintetében a diszkriminanciaanalízisnál 
14,5 százalékponttal, a logisztikus regressziónál 4,1 százalékponttal adott kedvezőbb 
eredményt. 

Az empirikus vizsgálatok mellett előrejelzési-módszertani oldalról is igazolható, hogy 
a neurális hálók eredményesebben alkalmazhatók, mint a diszkriminanciaanalízis és a 
logisztikus regresszió. A diszkriminanciaanalízis nagyon jól működik azokban az esetek-
ben, amikor a változók minden csoportban normális eloszlást követnek, valamint a cso-
portok kovarianciamátrixai ugyanazok. Empirikus vizsgálatok azonban kimutatták (Back 
és szerzőtársai [1996]), hogy különösen a fizetésképtelenné vált vállalatok sértik meg a 
normalitás feltételeit. Hasonló problémák vannak a csoportokon belüli szóródásokkal is. 
A független változók közötti multikollinearitás szintén gondot jelent, különösen, ha a 
stepwise5 eljárást alkalmazzuk. Empirikus vizsgálatok (Bernhardsen [2001]) ugyan iga-
zolták, hogy a normális eloszlás hiánya nem befolyásolja negatívan az osztályozó képes-
séget, viszont az előrejelző-képességet igen. A diszkriminanciaanalízis legfőbb problé-
mája azonban a linearitásból ered. Mivel a diszkriminanciafüggvény lineárisan választja 
el egymástól a fizetőképes és a fizetésképtelen vállalatok csoportját, ezért a függvénybe 
bevont mutatószámok mindig ugyanolyan mértékben befolyásolják a besorolás eredmé-
nyét, ami a valóságban nem igaz. Annak ellenére, hogy az előrejelzési módszer számos 
feltételezése nem állja meg a helyét, a diszkriminanciaanalízis sokáig szinte egyeduralko-
dó módszer volt a csődelőrejelzésben. 

A logisztikus regresszió alkalmazása során mindvégig azt feltételezzük, hogy a vizs-
gált változók közötti kapcsolatot leíró függvény típusa előre ismert és az logisztikus 
görbével írható le. A sokváltozós statisztikából azonban ismeretes, hogy a rosszul meg-
választott függvény a regressziós együtthatók pontatlan becsléséhez, ezáltal rossz előre-
jelzéshez vezethet (Füstös és szerzőtársai [2004]). A neurális hálók felépítése során vi-
szont nem kell foglalkoznunk a vizsgált jelenséget leíró függvény típusával, mivel a 
neurális hálók a matematikai úton bizonyított univerzális approximátor tulajdonságuk6 

révén bármilyen típusú függvény utánzására képesek. Nincs szükség tehát előzetes isme-
retekre a pontos előrejelzésekhez. A neurális hálók magukból az adatokból tanulják meg 
a kapcsolatok jellegét, minimalizálva ezáltal az előzetes mintán kívüli információk iránti 
igényt. A neurális hálók alkalmazását éppen ez az általános függvényközelítő képessége 
- vagyis az inputok és az outputok közötti kapcsolatok intelligens módon való megtalálá-
sának képessége - igazolja. Ez nagy előny a csődelőrejelzésben. 

A csődmodellek eredményességének értékelése akkor válik teljessé, ha nemcsak a 
becslési hiba és a besorolási pontosság alapján, hanem az előrejelző képesség alapján is 

5 A stepwise eljárás olyan regressziószámítási módszer, amely lépésről lépésre állítja elő a legkisebb 
négyzetes eltéréssel rendelkező regressziós egyenletet. 

6 Cybenko [1989] bebizonyította, hogy ha egy neurális háló legalább egy köztes réteget tartalmaz, akkor 
tetszőleges folytonos függvény reprezentálására képes. Ha pedig egy háló legalább két köztes réteggel ren-
delkezik, akkor tetszőleges függvény reprezentációjára képes. 
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vizsgáljuk a modellek teljesítményét. Ehhez olyan aktuális tényadatokon kell tesztelni a 
modelleket, amelyek nem szerepeltek a mintában. A közeljövőben megvalósításra terve-
zett hazai, reprezentatív, neurális háló alapú csődmodell ki fog egészülni a szükséges 
további empirikus vizsgálatokkal. 

* 

A neurális hálókkal elért eredmények jelentős javulásról adnak tanúbizonyságot a hagyo-
mányos matematikai-statisztikai módszerekhez viszonyítva. Előnyös tulajdonságuk miatt 
feltétlenül érdemes figyelmet szentelni az eljárásnak a hazai előrejelzési módszertanban 
történő minél sikeresebb meghonosítása érdekében. 

Korszerű, megbízható, nagy pontosságú csődelőrejelzési modellekre a jövőben még 
nagyobb szükség lesz Magyarországon, mint a múltban vagy a jelenben, hiszen európai 
uniós csatlakozás után a nem egyenlő versenyfeltételek beköszöntével a csődök száma 
várhatóan tovább növekedszik. Itt elég Ausztria csatlakozás utáni fejleményeire gondol-
nunk, ahol több száz éves múltra visszatekintő, korábban sikeresen működő vállalkozá-
sok mentek tömegesen csődbe a kedvezőbb méretgazdaságossági adottságokkal rendel-
kező német vállalatok piachódítása következtében. 
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Egyoldalú vagy kölcsönös függés? 

Tajvan és a Kínai Népköztársaság gazdasági kapcsolatai 

Tajvan és Kína gazdasági kapcsolatai - mind a külkereskedelmi forgalmat, mind a 
működőtőke-befektetéseket tekintve - az 1990-es évek eleje óta nagyon gyors ütem-
ben fejlődtek. Tajvan exportfüggősége meghaladta a 20 százalékot, működőtőke-be-
fektetéseit már 100 milliárd dollár körüli összegre becsülik, jelentős tajvani termelőka-
pacitások települtek át a szárazföldre. Mindezek ellenére - szemben azzal a gyakori 
vélekedéssel, hogy Tajvan növekvő mértékben egyoldalú függésbe, kiszolgáltatott 
helyzetbe kerül - a tanulmány a kölcsönös függés erősödése mellett érvel. A Tajvan-
nal szembeni erőszakos fellépés veszélyeztetné a kínai gazdaság legdinamikusab-
ban fejlődő, exportorientált szektorát, saját gazdaságfejlesztési stratégiáját. A tajva-
ni cégek a gazdasági és társadalmi kapcsolatok hálózatát építették ki nemcsak a kínai 
vállalatokkal, hivatalnokokkal, hanem az ott működő multinacionális cégekkel is, s több 
más tényező is (például a WTO-tagság) inkább a kölcsönös függést erősíti. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: N15, N75, F15. 

Tajvan és a szárazföldi Kína viszonya visszatérően igen feszült, miközben gazdasági 
téren Kína egyre fontosabb partnere Tajvannak: a tajvani exportnak már több mint egy-
ötöde irányul Kínába, működőtőke-befektetései becslések szerint már legalább 100 milli-
árd dollárt tesznek ki. Az adatok alapján Tajvan nemzetbiztonságát is veszélyeztető mó-
don kerül gazdaságilag függő helyzetbe. A kapcsolatok azonban olyan méretűvé és össze-
tetté váltak, hogy megalapozottabb egyoldalú helyett kölcsönös függésről beszélni. 

A gazdasági kapcsolatok Tajvan és a szárazföldi Kína között nagyon gyors ütemben 
fejlődtek, a tajvani üzletemberek sem tudták kivonni magukat az egész világgazdaságot 
átható erős üzleti nyomás alól. Az 1978 óta tartó gazdasági reform és nyitás politikája 
eredményeként a Kínai Népköztársaság gazdasága átlagosan évi 9 százalékot meghaladó 
ütemben növekedett, a nemzetközi gazdasági kapcsolatoktól majdnem izolált helyzetből 
a világ 4. legnagyobb kereskedő nemzetévé vált, a kilencvenes évek eleje óta a világon a 
második, néhány éve pedig - megelőzve az Egyesült Államokat is - a világ első fogadója 
a külföldi működőtőke-befektetéseknek: 2003-ban az összes működőtőke közel egytize-
de, 53,5 milliárd dollár tőke érkezett az országba. 

Tajvan jelentős késlekedéssel, csak a kilencvenes évektől kapcsolódott be a Kínával 
folytatott kereskedelem és működőtőke-befektetés folyamatába, amit a többi államétól 
alapvetően eltérő helyzete magyaráz: közismert, hogy esetében sokkal kiemeltebb helyen 
szerepel a nemzetbiztonság szempontja. Komoly aggodalmakat vált ki Tajvanon, hogy a 
gazdasági kapcsolatok, a gyors ütemben bővülő kereskedelem, a nagyarányú tajvani tő-
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kebefektetések következtében az ország egyoldalú függésbe kerül Kínától, kiszolgáltatot-
tá válik. Kína az „egy Kína" elv alapján Tajvant saját, elidegeníthetetlen részének tekin-
ti, visszaszerzését, az országegyesítés befejezését „szent célként" kezeli, amelynek vég-
rehajtását illetően sohasem volt hajlandó lemondani a katonai erőszak lehetséges alkal-
mazásáról. Ilyen körülmények között a növekvő függés, az esetleges gazdasági szankci-
ók súlyosbodó következményei szó szerint a lét kérdését vetik fel. Figyelembe véve Kína 
és Tajvan területi és gazdasági nagyságát, szinte általánossá vált a vélemény Tajvan 
növekvő gazdasági függőségét és így veszélyes kiszolgáltatottságát illetően. E megítélés-
nek további tápot ad a tajpeji kormány, amely éppen a nemzetbiztonságra hivatkozással, 
kezdettől fogva fékezni igyekszik a folyamatot, és mindig csak az üzleti körök nyomásá-
nak hatására tesz engedményeket. 

A helyzet azonban az egyoldalú függés helyett sokkal inkább a kölcsönös függés irá-
nyába fejlődik, vagyis nem megalapozott Tajvan növekvő sebezhetőségéről és kiszolgál-
tatottságáról beszélni. Ez egyúttal azt is jelenti, hogy az egyesülés tekintetében sem áll 
fenn a feltételezett automatizmus, vagyis hogy a gazdasági integráció kényszereket és 
természetes folyamatokat erősít fel a politikai egyesülés terén. Kína megpróbálja a gaz-
dasági kapcsolatokat politikai nyomásgyakorlásra felhasználni, és ebben kezére játsza-
nak - akár akaratlanul is - a tajvani üzleti körök, a várható fejleményeket mégsem nevez-
hetjük eleve eldöntöttnek. Mindenekelőtt a kialakult helyzetet kell szemügyre vennünk, 
majd mérlegelnünk kell a feltételezett gazdasági szankciók lehetőségét és esélyeit. 

Tajvan és Kína gazdasági kapcsolatai 

Az óriási politikai különbségek és éles szembenállás ellenére a kiegészítő tényezők, a 
kölcsönös előnyök hatalmas dinamizmust nyújtanak a gazdasági kapcsolatoknak. A ke-
reskedelmi, majd később a befektetési törekvést tajvani részről olyan tényezők motivál-
ták, mint a növekvő munkaerőköltségek, a tajvani dollár felértékelődése, az erősödő 
nyugati protekcionizmus, a földrajzi közelség, a kulturális rokonság, a nyelvi akadályok 
hiánya stb. Ezeket tovább erősítették a Kína által kínált előnyök és lehetőségek: a bősé-
ges, olcsó munkaerő, nyersanyag és terület, a gyors ütemben bővülő piac, a hatóságok 
által kínált kedvezmények. Kínának nagy szüksége van tőkére, fejlett technológiára, 
menedzseri és marketingismeretekre, exportkapacitását növelő külföldi beruházásokra, 
amelyeket Tajvan mind képes szállítani. 

Mivel hivatalos kereskedelmi kapcsolat nem létezett a két fél között, az 1979 után 
meginduló kereskedelem túlnyomó többsége közvetett módon - más országokon vagy 
régiókon keresztül - folyt. Ebben a fő partner Hongkong (becslések szerint a közvetett 
kereskedelem 80 százaléka ezt veszi igénybe), de hasonlóképpen résztvevői ennek Ko-
rea, Szingapúr, Japán, Guam stb. Emellett a kereskedésnek létezett sok más csatornája 
is, beleértve a csempészést, a hajószállítmányok átrakodásakor és áthaladásakor 
(transhipment, transit shipment) adódó megoldásokat. E bonyolult helyzet miatt (kiegé-
szítve a tajvani rezsim vonakodó magatartásával) a tajvani és a népköztársasági adatok 
nagyságrendekkel térnek el egymástól (többnyire az utóbbiak állnak közelebb a tényleges 
helyzethez, bár a szárazföldiek meg az adatok el túlzásában érdekeltek). A Tajvani-szo-
ros két oldala között 1979-et megelőzően is folyt minimális kereskedelem, amely azon-
ban szinte kizárólag Kínából Tajvanra irányuló exportból állt. Ez a jórészt egyirányú 
kereskedelem változott 1980-tól kétoldalúvá, amelyben gyors ütemben váltak meghatá-
rozóvá a tajvani szállítások, bár 1985 után Tajvan fokozatosan lazította a kínai árukkal 
szembeni importkorlátozásait. Ez a kiegyensúlyozatlanság gyors ütemben növekvő kínai 
deficitet eredményezett, a tajvani oldalon pedig fő tényezőjévé vált a teljes külkereske-
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1. táblázat 
A Tajvani-szoroson keresztüli kereskedelem, 1990-2001 

Év 
Összes Tajvani export Kínai export Egyenleg 

Év millió százalékos millió százalékos millió százalékos millió 
dollár változás dollár változás dollár változás dollár 

1990 2 574,0 2 254,3 21,4 319,7 241,9 1 934,6 
1991 4 233,0 64,5 3 369,0 61,3 594,8 86,0 2 774,2 
1992 6 578,1 55,4 5 880,1 61,6 698,0 17,3 5 182,1 
1993 14 934,8 119,4 12 933,1 120,4 1461,8 110,7 11 471,3 
1994 16 327,0 13,4 14 084,8 8,9 2242,2 53,3 11 842,6 
1995 17 882,0 9,5 14 783,9 4,9 3098,1 38,1 11 685,8 
1996 18 984,9 6,1 16 182,2 9,4 2802,7 -9 ,5 13 379,5 
1997 19 838,2 4,5 16 441,7 1,6 3396,5 21,2 13 045,2 
1998 20 499,2 3,3 16 629,6 1,1 3869,6 13,9 12 760,0 
1999 23 478,6 14,5 19 528,5 17,4 3950,1 2,1 15 578,4 
2000 30 533,3 30,1 25 493,7 30,6 5039,6 27,6 20 454,1 
2001 32 339,7 5,9 27 339,4 7,2 5000,2 -0 ,8 22 339,2 

Forrás: Sutter [2002] 531. o. 

delmi többletnek. A kétoldalú kereskedelem dinamikáját jelzi az 1. táblázat. (Ismételten 
utalnunk kell az adatok bizonytalanságaira). 

A kínai kereskedelem többlete nélkül Tajvan külkereskedelme évek óta deficites len-
ne. Már 1992-ben ez a reláció adta külkereskedelmi többletének 99,47 százalékát (1991-
ben még csak 47,88 százalékát), de 1993-ban ez már 163,78 százalékot, 1997-ben pedig 
241,65 százalékot tett ki (Leng [1998] 499. o.). Mindennek következtében Tajvan ex-
portfüggősége Kínától már 1997-ben 18,39 százalék volt (uo. 497. o.), de más számítá-
sok szerint elérte a 26 százalékot (Wang [2001] 744. o.). Kína exportfüggősége Tajvantól 
ettől messze elmarad, 1990-ben 0,52 százalék volt, amely 1999-re 2,03 százalékra emelke-
dett, míg a megfelelő importadatok 4,2, illetve 11,8 százalék (Zhang [2001a] 81. o.). 

A kétoldalú kereskedelem volumene 2002-ben már 41 milliárd dollárt tett ki, amelyből 
Tajvannak 25 milliárd dollár többlete származott. Ezzel Kína vált Tajvan harmadik leg-
nagyobb kereskedelmi partnerévé és legnagyobb exportpiacává. A gyors, 20 százalékot 
jelentősen meghaladó ütemű átlagos évi növekedés mellett a kétoldalú kereskedelemben 
- a politikai és gazdaságpolitikai tényezők hatására - jelentős fluktuáció is jelentkezett. 

Ha a kereskedelmük áruösszetételét vizsgáljuk, a kínai export fő cikkei: mezőgazdasá-
gi és ipari anyagok, kukorica és főzőolaj, halászati termékek, gyógynövények, ásvá-
nyok, textilipari nyersanyagok. Tajvan ezzel szemben zömmel feldolgozott termékeket 
és félkész árukat exportál a szárazföldre: műszálas anyagokat és termékeket, PVC-t, 
elektromos gépeket, gépi berendezéseket az ipar számára stb. Az összetétel tükrözi a két 
gazdaság kiegészítő jellegét, a komparatív előnyök elvének érvényesülését, illetve a kö-
zöttük kialakuló vertikális munkamegosztást. 

A kétoldalú kapcsolatokban az igazi dinamizmust a működőtőke-befektetés képviseli, 
a Kínába irányuló tajvani export jelentős része befektetések által mozgatott: a zöme fél-
kész termék és berendezés, amelyeket a tengerparti területeken létesített tajvani cégek 
használnak fel, és feldolgozás után jórészt a világpiacra kerülnek. 

A külföldi működőtőke minden gazdaságban általában a növekedés motorja, mivel 
növelheti a tőkeképződést és a foglalkoztatást, ösztönzi az exportra termelő feldolgozást, 
elősegíti a menedzseri know-how-hoz, a nemzetközi termelési hálózatokhoz való hozzá-
jutást, a márkanevek létesítését, eredményeként fejlett technológiához juthat a fogadó 
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gazdaság, és az externáliák révén hatással van az egész gazdaságra (Zhang [2001a] 681. 
o.). Amellett, hogy Kína esetében mindezek a hatások jelen vannak, a külföldi működőtöké 
nagymértékben elősegíti a piacgazdaságba való átmenetet. Ez utóbbi szempontból meg 
kell említenünk hozzájárulását a tulaj donstruktúra diverzifikálásához, piacorientált intéz-
mények és piaci mechanizmusok létrejöttéhez, az állami vállalatok reformjához, vala-
mint nem utolsósorban Kína világgazdaságba való integrálódásának meggyorsításához. 

Tajvan először 1990-ben engedélyezte a közvetett kínai befektetést, de ezt feltételek-
hez és engedélyhez kötötte. A gazdasági minisztérium a lehetséges befektetéseket felosz-
totta engedélyezett, tiltott és speciális esetekre. Az engedélyezett projektek azon ipar-
ágakban voltak, amelyek nemzetközileg többé már nem versenyképesek Tajvanon, nem 
kritikus részei egy termékláncnak, munkaintenzívek, vagy amelyek termeléséhez Kína 
szállíthat nyersanyagokat. Tiltott a befektetés azoknak a projekteknek az esetében, ame-
lyek a nemzetvédelemben, a stratégiai iparágakban és az infrastruktúrában használt kriti-
kus technológiákat és termékeket érintenek. A speciális esetek közé azokat sorolták, 
amelyek jellemzői átfedik az előző két kategóriát (Sutter [2002] 526. o.). Az ennek 
ellenére gyorsan növekvő kínai befektetés alternatívájaként hirdette meg a tajvani kor-
mány 1993-ban a „délre menni" stratégiát, amely a tajvani befektetéseket Délkelet-Ázsia 
országai felé kívánta terelni. A felhívás gyenge visszhangra talált, az indonéziai és a 
kambodzsai helyzet instabilitása csak növelte a bizonytalanságot, majd később még hitel-
telenebbé tette az 1997-ben kitört ázsiai pénzügyi válság. A déli stratégiának még az 
1995-1996-os politikai válsághelyzet, a kínai-tajvani kapcsolatok lehűlése sem tudott 
lökést adni. További, korlátozásra irányuló kísérletet jelentett 1996 augusztusában Li 
Teng-huj akkori tajvani államelnök „nem sietni, türelmesnek lenni" jelszóval meghirde-
tett politikája, amely szintén mérsékelni kívánta a kínai befektetéseket, szigorúbb szabá-
lyozásra szólított fel, és igyekezett inkább a hazai befektetések felé orientálni. Li azt 
javasolta, hogy a cégek összes külföldi befektetésük 20-30 százalékára korlátozzák kínai 
befektetéseiket, a kormány pedig erős nyomást gyakorolt a nagy társaságokra azzal, 
hogy nagyméretű projekteket ne indítsanak a szárazföldön. Még 1990-ben a Formosa 
Group egy ötmilliárd dolláros petrolkémiai beruházás tervét jelentette be Kínában. Erő-
teljes nyomás hatására „elhalasztották" a tervet, és a vállalat megígérte, hogy 9 milliárd 
dollárt fektet be Tajvanon. Végül aztán 1996-ban egy 3 milliárd dolláros befektetést 
hagyott jóvá Kínában, amelyhez a tőkét külföldi leányvállalatai, japán és német bankok 
adták össze (Leng [1998] 146. o.). 1997-ben a gazdasági minisztérium további korláto-
zásként megtiltotta a részvételt a szárazföldi nagy infrastrukturális projektekben és a 
high-tech kutatásban-fejlesztésben, speciális vizsgálatot írt elő az 50 millió dollár feletti 
befektetések esetében stb. 

A tiltásokkal és korlátozásokkal szemben azonban nagyon komoly gazdasági tényezők 
hatottak, amelyek gyors növekedésre ösztönözték a Kínába irányuló befektetéseket. Min-
denekelőtt a hosszú ideje tartó exportfellendülés és a kereskedelmi többlet nagy összegű 
valutatartalék felhalmozódását okozta, ami erős nyomást gyakorolt a tajvani dollár felér-
tékelésére. Az 1980-as évek második felétől ez éreztette is a hatását: míg 1983-ban a 
tajvani valutának a dollárhoz viszonyított átváltási rátája 40,27 volt, 1986-ban 35,50, 
1988-ban 28,55, 1990-ben 27,10, 1992-ben pedig 25,40 (TSDB [1993] 4. o.). Ehhez 
járultak olyan tényezők, mint az emelkedő munkabérek (a feldolgozó iparban az átlagos 
havi jövedelmek az 1983-as 11 136 új tajvani dollárról 1987-re 15 356, 1990-re 22 048, 
1992-re pedig 26 986 új tajvani dollárra emelkedtek - TSDB [2002] 37. o.), a munkaerő-
hiány, a munkahelyi konfliktusok növekvő száma, a földárak emelkedése, a környezet-
szennyezés problémái, amelyek mind rontották a vállalatok működési feltételeit, nyere-
ségességét és versenyképességét. A munkaintenzív ipar ezért egyre nagyobb arányban 
kereste annak lehetőségét, hogy tevékenységét külföldre helyezze át. 
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Számos esetben a korlátozások arra ösztönözték a befektetőket, hogy Hongkong mel-
lett növekvő mértékben kapcsoljanak be olyan szabad kikötőket a szabályok megkerülé-
sére, mint a Kajmán- és a brit Virgin-szigetek. A befektetési összegek plafonjának meg-
kerülésére - a szükséges tőke megszerzéséhez - pedig többnyire ugyanezen helyeken 
különböző résztvevőkkel nemzetközi konzorciumokat hoztak létre.1 

A tajvani befektetések vonzásában jelentősen közrejátszottak - a már említett objektív 
adottságok mellett - a Kína által kínált ösztönzők, kedvezmények. A külföldi befekteté-
sek számára általában különleges gazdasági övezeteket létesítettek, majd számos város és 
tartomány hozott létre különböző elnevezésű zónákat, ahol sokféle előjogot kínáltak a 
könnyített ügyintézéstől a vám- és adócsökkentésig, sőt bizonyos időtartamú adómentes-
ségig. A külföldi tőkebefektetések általános ösztönzése mellett külön intézkedéseket hoz-
tak a tajvani tőke becsalogatására.2 Már 1983-ban irányelveket adtak ki a tajvani befekte-
tésekre vonatkozóan a különleges gazdasági övezetekben, ezt követte például 1988-ban a 
tajvani honfitársak befektetésének ösztönzését szolgáló szabályozások bevezetése, 1989-
ben két, nekik szánt befektetési zónát nyitottak (amely példát aztán több tartomány, 
illetve város követte). 1994-ben - mivel itt kétoldalú szerződésről nem lehetett szó - a 
kínai parlament törvényt fogadott el befektetéseik védelméről.3 A korlátozások és ösz-
tönzések együttesében az utóbbiak bizonyultak döntőnek, amit a tajvani szárazföldi be-
fektetések rendkívüli dinamikája bizonyít (2. táblázat). 

A 2. táblázatnak a hivatalos kínai statisztikákon alapuló adatai nagyságrendekkel tér-
nek el a tajvani statisztikai adatoktól. Csak két összesített adattal is jól érzékeltethető ez: 
a tajvani hatóságok által jóváhagyott és harmadik országokon keresztül megvalósult be-
fektetések száma 1991-2001 között 24 160 volt, amelyek összesen 19,886 milliárd dol-
lárt képviseltek (TSDB [2002] 272. o.). Ezzel szemben a 2. táblázat azonos időszakra 
vonatkozó összesített adatai: 49 178 projekt és 53,398 milliárd dollár. Ugyanakkor elég-
gé egybehangzó becslések a tajvani szárazföldi kínai befektetések összegét ma már 100 
milliárd dollárra teszik, tekintettel a tajvani cégeknek a különböző helyeken bejegyzett 
offshore társaságokon keresztüli befektetéseire, amelyek adataival egyik fél statisztikái 
sem számolnak. A kínai külföldi befektetések között az utóbbi években a vezető helyeken 
szereplő brit Virgin-szigetek adatai is jócskán tartalmazhatnak tajvani összegeket. A leg-
óvatosabb becslések szerint is Tajvan kifelé irányuló befektetéseinek 50 százalékát a 
Kínai Népköztársaságban ruházzák be. Emellett már 2000-ben körülbelül 230 ezer tajva-
ni dolgozott különböző minőségben Kínában (Bolt [2001] 90-92. o.), számukat jelenleg 
pedig körülbelül félmillióra becsülik (AP, 2004. január 31.) 

A befektetések közel háromnegyede kis cégektől származik, amelyek nagyjából ugyan-
ilyen arányban exportfeldolgozó tevékenységet folytatnak. A legutóbbi időkig a tajvani 
beruházások zömmel három tartományba, Fucsienbe, Kuangtungba és Csöcsiangba irá-
nyultak, és csak most kezdenek - a kínai kormány erőteljes ösztönzésének hatására is -
az ország belső területei felé szóródni. A kezdeti időszaktól a leginkább érintett iparágak 
a műszálas ruházat és általában a ruhanemű, a fémtermékek, elektromos és elektronikai 
készülékek, élelmiszer- és italfeldolgozás, gyógyászati berendezések stb. A befektetések 
zöme munkaintenzív, összeállító és feldolgozó jellegű tevékenységekbe irányult és álta-
lában nem túlságosan magas színvonalú technológiát alkalmazott. Az utóbbi években a 
korábbihoz képest a tajvani befektetések jelentős módosulásai, új vonásai figyelhetők 

1 így tett például a Grace Group, egy nagy félvezető integrált áramkört gyártó projekt esetében, amelynek 
szükséges tőkéje meghaladta a hatmilliárd dollárt, s amely esetében a külföldi befektetők mellett nagy tőke-
részt vártak a sanghaji kormánytól is (Sutter [2002] 527. o., Leng [1998] 500. o.). 

2 A Tajvannak, valamint Hongkongnak és Makaónak tulajdonított jelentőséget és külön kezelést azzal is 
hangsúlyozzák, hogy az ottaniakat mindig „honfitársként" emlegetik. 

3 Szövegét lásd: www.chinabusinessdesk.com/pages/investment/laws/taiwan.html. 
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meg. A kezdeti időszakkal szemben a projektek mérete és a befektetett összegek növe-
kedtek, és terjedőben van az a gyakorlat, hogy egyes cégek helyett társaságok csoportjai 
vesznek részt közös befektetésekben. A korábbitól eltérően - amikor zömmel elavult 
berendezéseket használtak, és az említett munkaintenzív feldolgozó, összeállító tevé-
kenység volt a túlnyomóan jellemző - egyre inkább új, korszerű termelési csatornákat 
alkalmaznak, és előretörtek a magasabb színvonalú, tőkeintenzív iparágak. A külföldi 
befektetések általános trendjét követve, a tajvaniak esetében is túlsúlyba kerültek a telje-
sen saját tulajdonban levő vállalatok, a korábban szinte kizárólagos vegyes vállalat és 
kooperatív forma mellett. Ez ugyanúgy a befektetési klíma javulását és a befektetői biza-
lom erősödését jelzi, mint az a tény, hogy a gyors megtérülésű, rövid távú befektetések-
kel szemben a hosszabb távú, akár 20-30 éves időtartamú befektetések elterjedésének 
tendenciája tapasztalható. A feldolgozó tevékenységen kívül az ingatlanbefektetések, a 
turizmus és különböző szolgáltatások (áruházak), sőt a mezőgazdaság is felkerült a tajva-
ni befektetők listájára. 

Szoros és közvetlen kapcsolat mutatható ki a tajvani-kínai kereskedelem expanziója és 
az ottani tajvani befektetések között. A befektetések működésük beindításához zömmel 
Tajvanon vásárolnak gépeket és berendezéseket - nemcsak azért, mert kifizetődőbb, és a 
tajvani anyavállalat berendezéseivel kompatibilis, hanem mert számos esetben Kína eze-
ket még nem képes a megfelelő minőségben szállítani. A tajvani vállalatok részben áthe-
lyezik, részben inkább bővítik termelési kapacitásukat a szárazföldi létesítményeikkel. 
Ennél lényegesebb és folyamatosan ható tényező, hogy Kína exportra irányuló feldolgo-
zó-gyártó tevékenysége - beleértve az ottani tajvani vállalatokat is - nagyon magas im-
porttartalmú. A Kínába irányuló működőtőke-export tehát nagy mennyiségű félig feldol-
gozott, közbülső termék exportját igényli Tajvanról. 

Az érintett jelenségeket és folyamatokat jól példázza Tajvan elektronikai ipara, minde-
nekelőtt fél vezetőgyártásának áthelyezése Kínába. Ismert tény, hogy Tajvan információ-
technológiai cégei révén a világ élvonalába tartozik, tucatnyi termék gyártásában világel-
ső. A világszínvonalú technológiát képviselő és a szigetország gazdaságában vezető sze-
repet játszó ágazat kínai befektetései különösen élénk nemzetbiztonsági aggodalmakat 
váltanak ki. Az ágazat nagyarányú befektetései nem kis mértékben járultak hozzá ahhoz, 
hogy Kína 2000-ben megelőzte Tajvant az információs technológiai hardvergyártásban, 
és ezzel a világon a harmadik helyre lépett előre az Egyesült államok és Japán mögött. A 
tajvani kormányzat attól tart, hogy Tajvan előnye a csipgyártásban Kína előtt fokozato-
san elenyészhet, ha a félvezetők gyártása egyre inkább Kínába települ. Korábban ezért a 
kormány minden módon igyekezett megakadályozni az ilyen célú befektetést, valamint 
Kína hátrányának ledolgozását (Deng [2000]). 

Tajvan félvezetőgyártó ipara a világon a 4. legnagyobb, több mint száz gyár működik 
az iparágban, ezek összteljesítménye 2001-ben 25 milliárd dollár volt. (2000-ben a sze-
mélyi számítógépekhez kapcsolható elektronikai cikkek exportja 41,3 százalékát alkotta 
a feldolgozóipari szektor teljes exportjának.) A kormány az 1960-as évek óta kiemelkedő 
szerepet vállalt az iparág fejlesztésében, olcsó hitelekkel, vám- és adómentességgel tá-
mogatta a K + F-tevékenységet, segítségével hozták létre a sziget saját „Szilícium-völ-
gyét", a Hszincsu tudományos alapú ipari parkot. Az ágazaton belül az öntőipar gyorsan 
fejlődött, és meghatározóvá vált. Itt két óriás, a Taiwan Semiconductor Manufacturing 
Corporation (TSMC) és az United Microelectronic Corporation (UMC) a meghatározók, 
amelyek a maguk nemében a legnagyobbak a világon, és a csipgyártásban a világpiac 
kétharmadát birtokolják (Yang-Shiu [2003] 683-685. o.). 

A kínai gazdaság gyors növekedése nagy keresletet teremt az elektronikai termékekre 
(csak fogyasztói elektronikai igénye 2001-ben 7,1 milliárd dollár volt, 11,6 milliárd 
darab, amely 2005-re valószínűleg 34,8 milliárd darab lesz), és a tajvani cégek, különö-
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sen a két óriás, ebből minél nagyobb részesedést szeretne megszerezni (Kao [2002] 15. 
o.). Ennek a törekvésnek jelentős ösztönzést ad, hogy például Sanghajban az építési 
költségek 35 százalékkal alacsonyabbak, mint Tajvanon, a vízellátás költségei 60, az áram-
és gázellátásé pedig 30 százalékkal (uo. 689. o.). 2001 augusztusában élénk vita kezdődött 
az elektronikai cégek befektetésének engedélyezéséről. A vállalatok szorgalmazták az 50 
millió dolláros befektetési plafon eltörlését, valamint azt, hogy engedélyezzék a kevésbé 
korszerű termékek gyártásának áthelyezését a szárazföldre. Az engedélyezés mellett felso-
rakoztatott érvek: erősíti Tajvan versenyképességét, növeli az adott termékből Tajvan ter-
melési részesedését, alkalmazkodást jelent a nemzetközi trendekhez, több tőkét vonzana 
Tajvanra a high-tech beruházásokba. Az ellenérvek között szerepelt, hogy elveszhet Taj-
van legalább ötéves előnye a félvezetőiparban, a folyamat tőkemenekülésbe csaphat át, 
olyan alapvető technológiák áramolhatnak át, amelyek nagy lökést adhatnak a kínai hadi-
ipar korszerűsítésének, és ezáltal a gazdasági függés fokozásán túl ilyen módon a nemzet-
biztonságot is veszélyezteti, a munkahelyek elvesztését okozza, így növelné az amúgy is 5 
százalék körül járó munkanélküliséget, és előidézné más iparágak átáramlási hullámát. 

A 2002 tavaszáig zajló vita eredményeként a kormány engedett, a kisebbik rossznak 
ítélte, ha hozzájárul a kevésbé korszerű elektronikai termékek gyártásának Kínába törté-
nő áthelyezéséhez. 2002. április végén eltörölték az 50 millió dolláros befektetési plafon-
ra vonatkozó korlátozást, egyszerűsítették a 20 millió dollár összeg alatti befektetés ese-
tén alkalmazott eljárást. Már 2002-ben az összes ipari termék 93,8 százalékának esetében 
engedélyezték a Kínában történő gyártást, beleértve a notebook számítógépeket, amit 
addig tiltottak (Kao [2002] 17. o.). A nem egyedi, más ágazatokkal kapcsolatban is 
ismétlődő dilemma jól példázza, hogy a gazdasági szükségszerűségek és kényszerek előbb-
utóbb áttörnek a politikai és nemzetbiztonsági megfontolások gátjain, legalábbis kompro-
misszumra kényszerítik a hatóságokat. A folyamat dinamikáját jelzi, hogy 1999-ben Taj-
van információs hardverekre vonatkozó megrendeléseinek 33 százalékát gyártották Kí-
nában, és ez az arány már 2001-ben meghaladta az 50 százalékot. Más oldalról közelítve: 
Kína high-tech exportjának értéke 2000-ben 37 milliárd dollár volt, és ennek 60 százalé-
kát tajvani cégek adták, sőt, egyesek szerint közel 73 százalékát (Bolt [2001] 102. o.). 

Tajvan gazdasági függősége a szárazföldi Kínától 

A kétoldalú kereskedelem és a tajvani működőtőke-befektetések volumene első pillantás-
ra megalapozottá teszi a tajvani kormány aggodalmait a túlzott arányú függés kialakulá-
sára vonatkozóan. Peking ezt tudatosan politikai eszközként használja a végső nagy cél, 
az egyesülés elérése/kikényszerítése érdekében. Ezt a kezdeti stratégiát világosan megfo-
galmazta a Kínai Kommunista Párt egységfront munkaosztályának egy 1985-ös doku-
mentuma: „határozottan, lépésről lépésre ösztönözhetjük Tajvan iparágait, hogy még 
inkább támaszkodjanak piacunkra mindaddig, amíg jól szervezett és jól irányított intéz-
kedésekhez folyamodunk. Ezen erőfeszítések folytatása hatékonyan elvezethet minket 
Tajvan gazdasága működésének ellenőrzéséhez, amely meggyorsítaná a szülőföld újra-
egyesítését."4 (Bolt [2001] 83. o.). Az üzleti élet spontán folyamatait tehát Peking tuda-
tosan is saját céljai szolgálatába kívánja állítani, de a kapcsolatok fejlődésének a kölcsö-
nös függőség lett az eredménye. 

Kína másik célja a tajvani üzletemberek azon rétegének megerősítése, amelynek pro-
fitja a szárazföldtől függ. Vagyis létrehozni egy befolyásos lobbit Tajvanon, amely szó-
szólója lesz a Kínával való minél szorosabb és harmonikusabb kapcsolatoknak. Ebből a 

4 A nem publikált dokumentumot a Kínai Köztársaság katonai hírszerzése szerezte meg. 
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szempontból tehát Kína megpróbál előnyt szerezni Tajvan demokratizálódási folyamatá-
ból, amit más tekintetben nagy idegenkedéssel szemlél. Hogy mindez nemcsak általános, 
elvi feltételezés, annak Peking világos tanújelét adta a 2000. évi elnökválasztást követő-
en, amikor a Peking szemében a függetlenségi, szeparatista törekvéseket képviselő Csen 
Suj-pien került az elnöki székbe. 2000 áprilisában hongkongi lapok közölték a kínai 
kormány Tajvani Ügyek Hivatala igazgatóhelyettesének kijelentését, amely szerint azok 
a tajvani vállalkozók, akik Tajvan függetlenségére szólítottak fel, többé nem tudnak majd 
Kínával üzletelni. Az erőteljes nyomás később is folytatódott azokkal a vállalatvezetők-
kel szemben, akik Csent támogatták. Ezek között szerepelt az Evergreen Group (a legna-
gyobb tajvani, a világon a második konténerszállító vállalat), az Acer Group, a Continental 
Engineering Corporation elnökei mint célpontok, de hasonlóképpen több más vállalat 
vezetője is. Még ugyanazon év júniusa után azonban ez a kampány lassan megszűnt, 
mégpedig a fucsieni és a kuangtungi káderek követelésére, akik veszélyeztetve látták a 
leginkább az ő tartományaikban összpontosuló tajvani befektetéseket (Boll [2001] 84. o.). 

Itt indokolt egy pillantást vetni arra a kapcsolatrendszerre, társadalmi hálózatra, amely 
a tajvani befektetések, üzleti kapcsolatok mentén kialakult. Az említett nyelvi, kulturális 
kötelékek révén sokkal könnyebben váltak a helyi közösségek integráns részeivé, mint 
például az amerikai vagy más befektetők (Leng [1998] 504-508. o.). A tajvani üzletem-
berek különböző túlélési stratégiákat fejlesztettek ki, erőfeszítéseik azonban elsősorban 
az üzletre koncentráltak, és ezt elősegítette Kína magatartása is, amely velük szemben 
főleg a gazdasági együttműködésre és előnyökre helyezte a hangsúlyt, és a fent jelzett -
inkább kivételnek tekinthető - eseteket leszámítva, elkülönítette azt a politikai nézetelté-
résektől. Ez semmiképpen sem mond ellent annak az említett kínai szándéknak, hogy a 
tajvani üzleti közösséget felhasználja a Tajvannal szembeni politikai csatározásaiban. A 
több tízezer tajvani érdekeltségű vállalat milliószámra foglalkoztat nemcsak az érintett 
tartományokból, hanem szinte az egész országból érkezőket. A dolog természetéből fa-
kadóan ezeknek nemcsak munkát adnak, bizonyos szakismereteket, hanem az élet szá-
mos területére is kiterjedő kapcsolat és „tapasztalatcsere" is kialakul közöttük. Az üzlet-
emberek nem kis erőfeszítéseket tesznek, hogy jó kapcsolatokat (guanxi) építsenek ki a 
különböző helyi hivatalnokokkal, akik nemegyszer hajlandók bizonyos központi rendel-
kezések (például az ötnapos munkahét) végrehajtásától is eltekinteni. 

A függőség szoros kapcsolatban van a gazdasági biztonsággal, amelynek többféle, 
egymást részben átfedő értelmezése van (Dent [2001] 3-10. o.). Az első ezek közül az 
ellátási biztonság, amely természeti erőforrásoktól a hitelfüggésen át az emberi erőforrás 
ellátásáig terjed. Tajvan esetében alapvető kockázati szempont keretek között tartani a 
kínai ipari ellátási csatornákra való támaszkodását. Ahogy az 1980-as évektől Tajvan 
megpróbálta diverzifikálni import- és tőkefüggőségét Japántól és az Egyesült Államok-
tól, ugyanúgy el kell kerülnie az egyoldalú függés kialakulását Kínától is. A piacokhoz 
való hozzájutás biztonsága különösen döntő egy olyan exportorientált gazdaság számára, 
amelyiknek szűk a belső piaca. Tajvan esetében növeli a kockázatot, hogy vitatott állami 
léte miatt a két fél között nincsenek a kereskedelemre és a befektetésekre vonatkozó 
formális egyezmények. Ezeket csak kis mértékben pótolhatják a kínai részről egyoldalú-
an kiadott nyilatkozatok és szabályozások. Ezért törekedett a tajvani kormányzat „nem-
zetközivé" tenni Tajvan kereskedelmét az 1980-as évek elejétől, és ezért számíthat nagy 
sikernek a KNK-val egyidejű bejutás a WTO-ba, ami nemcsak jogi alapokat nyújt számos 
piacra jutási probléma megoldásához, hanem multilaterális összefüggéseket is kínál a 
tárgyalásokhoz, erősen gyengítve Kína nyomásgyakorlását a kétoldalú kapcsolatokban. 

A pénzügyi hitelek biztonsága az, ahol Tajvan függéséről a legkevésbé lehet beszélni: 
Tajvan hatalmas valutatartalék felett rendelkezik (2004 februárjában: 224,8 milliárd dol-
lár, amelynek növekedési dinamikáját jelzi, hogy 2001 augusztusában ez 113,1 milliárd 
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volt, akkor is, most is a világon a harmadik legnagyobb Japán és Kína után), lényegében 
nincs külföldi adóssága, hatalmas és állandó kereskedelmi többlete van, egészében pénz-
ügyi és monetáris stabilitás jellemzi. Ezek az erősségek nagymértékben segítették Taj-
vant, hogy viszonylag jól vészelte át az 1997-ben kirobbant kelet-ázsiai pénzügyi válsá-
got. Nem hagyható azonban itt sem említés nélkül, hogy Tajvan kereskedelmi többlete -
mint láttuk - már elsősorban a kínai kereskedelemtől függ. 

A társadalmi-gazdasági biztonságra törekvésnek gyakran része - mint Tajvan esetében 
is - az ellenállás az az irányú külföldi nyomással szemben, hogy egy másfajta modellhez 
alkalmazkodjon. Bár Kína azt ígéri, hogy Tajvan társadalmi gazdasági rendszerét hosszú 
időre megőrizhetné az „egy ország, két rendszer" modell értelmében, Tajvan népe és 
kormánya gyanakvással viseltetik Peking hosszabb távú szándékait illetően. Hongkong 
példája, ahol először alkalmazzák a formulát, a kínai szándékok és erőfeszítések ellenére 
inkább csak további tápot ad a fenntartásoknak és elutasításnak. A szövetségi biztonság a 
nemzetközi gazdasági partneri kapcsolatok fenntartását és fejlesztését jelenti a gazdasági 
biztonság érdekében. Ez különböző formákat ölthet, Tajvan esetében a kereskedelmi 
kötelékek fejlesztésén túl bőkezű segélyprogramokat, ipari parkok létesítését stb. jelenti, 
mindenekelőtt azon államok kis csoportját (jelenleg 27 állam) illetően, amelyek formális 
diplomáciai kapcsolatokat tartanak fenn Tajpejjel. (Peking ezt „dollárdiplomáciának" 
bélyegzi, és kemény szavakkal elítéli, miközben ugyanolyan eszközökkel és módszerek-
kel Tajvan további nemzetközi elszigetelésére törekszik.) 

Nagy hátrány Tajvan számára, hogy éppen a legnagyobb kereskedelmi partnereivel 
nem képes - vitatott nemzetközi státusa miatt - lényegi szövetségi biztonsági viszonyt 
kialakítani.5 A gazdasági szövetségi biztonság szempontjából is ezért igen jelentős a WTO-
tagság, amely szilárdabb jogi alapokat ad a kereskedelemnek, és lehetővé teszi szövetsé-
gi biztonsági struktúra építését. Ennek lehetőségét és fontosságát már megmutatta Tajvan 
tagsága (1991 óta) az APEC (Asia-Paciftc Economic Cooperation) szervezetében. Az 
igen összetett biztonsági kockázatok állandó tudatosítását követeli meg Tajvannak az a 
fenyegetettségi környezete, amelynek éppen Kína a legfőbb tényezője. 

Tajvan számára az egyik fő gazdasági kockázati tényezőt a Kínától való kereskedelmi 
függőségének gyors ütemű növekedése jelenti (3. táblázat). 

Tajvan Kínával folytatott kereskedelmének aránya tehát gyorsan növekedett, az 1993-as 
8,88 százalékról 2000-re 10,59 százalékra és a 200l-es (január-augusztusi időszakot fel-
ölelő) 13,18 százalékig. Exportfüggősége Kínától ennél jelentősebb, 15,20 százalékról 17,19 
százalékra, illetve 21,05 százalékra nőtt ugyanezen idő alatt. Másrészről Kína kereskedel-
mi függősége kevesebb, mint fele Tajvanénak, importfüggősége lényegében nem változott. 
Az 1980-as években a Tajvan-Egyesült Államok kereskedelem példája felhívta a figyelmet 
arra, mekkora kockázatot jelent az erős függés egyetlen kereskedelmi partnertől. Tajvan-
nak akkor folyamatosan nagy kereskedelmi többlete volt az Egyesült Államokkal szemben, 
ami miatt az állandó nyomást gyakorolt Tajvanra ennek csökkentése érdekében. Tajvan 
egyrészt erőfeszítéseket tett exportpiacai diverzifikálására, másrészt igen kedvezményes 
szerződések megkötésére kényszerült az Egyesült Államokkal. Ez különösen akkor bizo-
nyult jelentős áldozatokkal járó lépésnek, amikor Tajvan a GATT-tagságért folyamodott, 
és más országok ugyanolyan kedvezményeket követeltek. Ez világosan jelezte az export 
egy országba irányuló túlzott koncentrációjának veszélyeit. Kínával kapcsolatban a kocká-
zatokat nemcsak annak ellenséges magatartása növeli, hanem az is, hogy ezt a kereskedel-
mi koncentrációt a tajvani működőtőke tömeges átáramlása kíséri. 

Tajvan számára az exporttal összefüggő másik probléma, hogy a gazdaságilag gyorsan 

5 Ez semmiképpen sem jelenti az Egyesült Államok Kongresszusa és szenátusa által 1979-ben törvénybe 
iktatott Taiwan Relations Act lebecsülését. 
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3. táblázat 
Kereskedelmi függőségi arány: Tajvan és Kína, 1993-2001 (százalék) 

Tajvan Kínától Kína Tajvantól 

Év export- import- kereskedelmi export- import- kereskedelmi Év 
függőségi függőségi függőségi függőségi függőségi függőségi 

arany arany arany arany arany arany 

1993 15,20 1,90 8,88 1,59 12,44 7,36 
1994 15,14 2 ,63 9,15 1,85 12,18 6 ,90 
1995 13,24 2,99 8,31 2,08 11,19 6,37 
1996 13,96 2 ,74 8,70 1,86 11,66 6,55 
1997 13,46 2,97 8,39 1,86 11,54 6 ,10 
1998 15,10 3,69 9,55 2 ,10 11,90 6 ,35 
1999 16,07 3,57 10,11 2 ,03 11,79 6,51 
2000 17,19 3,60 10,59 2,02 11,33 6 ,44 
2001* 21 ,05 4,37 13,18 1,87 10,83 6,19 

Megjegyzés: Tajvan exportfüggőségi aránya Kínával szemben Tajvan Kínába irányuló exportvolumené-
nek arányára utal Tajvan teljes exportjához viszonyítva. Kína exportfüggőségi aránya Tajvannal szemben 
Kína Tajvanra irányuló exportvolumenének arányára utal Kína teljes exportjához viszonyítva. 

* Január-augusztus. 
Forrás: Liu [2002] 87. o. 

növekvő Kína zömmel ugyanazokra a piacokra exportál, vagyis az Egyesült Államokba 
és Japánba. A kínai export struktúrája fokozatosan átalakul: bár a textilek, az elektroni-
ka, a gép maradt a kínai export gerince, de jelentős eltolódás ment végbe az utóbbi 
cikkek javára. 2000-ben ezek tették ki a teljes kínai export közel 30 százalékát, ami 10 
százalékponttal magasabb, mint 1996-ban (Liu [2002] 88-89. o.). Kína exportjában tehát 
a súlypont a munkaintenzív termékekről (textilek) a tőkeintenzívekre (gép, elektronika) 
helyeződik át. Ezen iparágak fejlődésében elsősorban a külföldi tőkebefektetések játszot-
tak kiemelkedő szerepet, nem utolsósorban a tajvani tőke. Ez azonban egyúttal kompeti-
tív nyomást és fenyegetést jelent Tajvan számára. 

Kína a high-tech termékek előállításának egyre fontosabb bázisává válik, mint láttuk, 
nem utolsósorban éppen a tajvani cégek befektetései révén. A feldolgozóipari kapacitások 
vonzásán és a technológiai transzferen túlmenően Kína a K+F-tevékenységek megszerzése 
érdekében is nagy erőfeszítéseket tesz. Engedve a lényegesen olcsóbb kutatási-fejlesztési 
lehetőségek csábításának, tajvani cégek is növekvő számban létesítenek K+F-központokat 
Kínában. Ez a fejlemény felborítja a munkamegosztás korábbi sémáját, amikor feldolgozó-
összeállító bázisként kezelték Kínát, a K+F-központjaikat viszont Tajvanon tartották. Ha 
Tajvan nem bővíti hazai K+F- és innovációs kapacitásait, Kína képes lesz közvetlenül a 
fejlett országoktól - Tajvant kikerülve - OEM- (gépösszeszerelő) és ODM- (eredeti terve-
ző-gyártó) megrendeléseket szerezni, amely nagy fenyegetést jelentene Tajvan számára. 

A export mellett tehát más összetevői is vannak Tajvan Kínától való gazdasági függősége 
növekedésének, amely sebezhetővé teszi az esetleges gazdasági szankciókkal szemben. 

Tajvan gazdasági függősége és a gazdasági szankciók kérdése 

A gazdasági szankciók a külpolitika eszköze, amely kivonulást vagy azzal való fenyege-
téstjelent a meglevő kereskedelmi vagy pénzügyi kapcsolatokból (Hufbauer és szerzőtár-
sai [1985], Bergeijk [1989], Leyton-Brown [1987]). Elég általános az a vélekedés, hogy 
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általában hatástalanok, nem érik el a célország magatartásának megváltoztatását. A szank-
ciók hatékonyságát csökkentik, hogy kevés esetben okoznak komoly anyagi veszteséget, 
a célországban a nacionalizmus által is táplálva növelheti a vezetés támogatását, vagy ha 
például a szankciókat alkalmazó államban komoly hazai veszteségeket szenvednek, ez 
fokozhatja a célország ellenállását. A három fő mód, amivel csapást akarnak mérni a 
célországra az export és/vagy az import korlátozása és a pénzügyi akadályok felállítása, 
beleértve a segélyek csökkentését vagy megvonását, gyakrabban alkalmazva az aktívák 
befagyasztását. 

Hufbauer és szerzőtársai [1985] összesen 103 esetet vizsgáltak meg, amikor szankciók alkalmazá-
sára került sor az első világháború utáni időszaktól az 1980-as évekig. Elemzésükből azt a következ-
tetést vonták le, hogy a szankciók bizonyos feltételek megléte esetén számíthatnak sikerre: 

- mérsékelt célokat tűznek ki, 
- a célország gyenge és instabil, 
- a szankciók nagy költségeket okoznak a célország számára, de a szankciók végrehajtásával 

járó költségek alacsonyak, 
- a két érintett fél korábbi közeli , j ó viszonya, 
- a célország kereskedelemének magas koncentrációja a szankciók alkalmazójával, 
- a szankciók gyors és kemény alkalmazása, miközben a célország nem kap segítséget harmadik 

országoktól. 

Alapvetően tehát kétfajta, politikai és gazdasági változókra lehet osztani a szankcio-
nálás elemeit. A politikai változók között fontos szerepet játszik mindkét fél esetében a 
nemzetközi kooperáció. Kritikus tényező a célország politikai atmoszférája, a viszo-
nyok stabilitása, a kormány politikájának támogatása. Kísérő szankciók nélkül a gaz-
dasági szankciók ritkán okoznak destabilizálást. A gazdasági elemeket tekintve fontos 
tényező a (GNP-hez viszonyított) költség: minél magasabb az okozott kár, annál való-
színűbb, hogy sikerül kikényszeríteni a magatartás változtatását. A költségek kiszámí-
tása rendszerint igen bonyolult, a veszteségeket könnyen ellensúlyozhatja egy harma-
dik fél segítsége.6 

Mivel a szankciók esetében általában nagy és kis országok viszonyáról van szó, a 
célország összkereskedelmének rendszerint 10 százalék feletti részét teszi ki a szankciót 
alkalmazóval folytatott forgalom. A kétoldalú kereskedelem ennél jóval magasabb szint-
je sem garantálja azonban a sikert - lásd a Szovjetunió és Kína konfliktusát az 1960-as 
évek elején - , amit befolyásolhat, hogy a szankciók mennyire érzékeny szektort sújta-
nak, illetve hogy az exportot, az importot vagy a pénzügyeket érinti. A szankciót alkal-
mazó ország cégeit is közvetlen veszteségek érik, és hosszú távú bizonytalanság is kelet-
kezhet, ami feszültséget és ellenállást szülhet a kormánnyal szemben. 

A kínai-tajvani gazdasági kapcsolatok gyors ütemű bővülésének kezdetén a tajvani 
kormány egyfajta tabuként, bűvös határként emlegette az összes forgalom 10 százalékát, 
mert úgy ítélte meg, hogy ennek túllépése vállalhatatlan kockázatot jelentene. A kapcso-
latok volumene azóta, mint láttuk, jóval meghaladta a tíz százalékot. Kína sikeres szank-
cióinak egyik fontos feltétele, hogy költségei alacsonyabbak legyenek, mint Tajvannak, 
valamint hogy a kölcsönös gazdasági kapcsolatban előnyt élvezzen. Mérlegelni kell az 
egyensúlyt a globális és hazai érdekcsoportok között, a politikai és gazdasági stabilitás 
között (Tung [2003] 147-148. o.). 

6 Jól példázza ezt, hogy míg a Jugoszláviával szemben a Szovjetunió és a többi szocialista ország által 
alkalmazott szankciók 1948-1954 között mintegy 400 millió dollár kárt okoztak, ugyanakkor 1950-1954 
között a Nyugattól körülbelül 1 milliárd dollár segélyt kapott. 
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A szankciók hatékonyságát a következő tényezők segíthetik elő: 1. Kína jelentős előnyt 
élvez a Tajvanra mért gazdasági szankciók költségeit tekintve; 2. Kína szankciói kiválta-
nak egy ötödikhadoszlop-hatást;7 3. Kína pénzügyi szankciókat alkalmaz kereskedelmiek 
helyett;8 4. Tajvan helyzete nem stabil; 5. Kína gyorsan és maximális keménységgel 
alkalmaz szankciókat Tajvan ellen. Azok a feltételek, amelyek hozzájárulhatnak a szank-
ciók hatástalanságához: 1. Kína szankciói nacionalizmust váltanak ki, az említett hatás-
sal; 2. Kína belső instabilitástól szenved; 3. a tajvani kormány manipulálhatja a szankci-
ók elosztását a kormányzó koalíció javára. Ezek a feltételek és tényezők önmagukban is 
nagyfokú bizonytalanságot jeleinek, hiszen aligha lehet megalapozottan felmérni a jövő-
re vonatkozóan a két fél belső helyzetének alakulását, a szankciók költségeinek megosz-
lását, a nemzetközi reakciót Peking ilyen lépésére. 

Lényeges dolog, hogy a nemzetközi üzleti közösség milyennek ítéli a helyzetet, mennyire 
szavaz bizalmat Tajvan jövőbeli kilátásainak. A Business Environment Risk Intelligence 
(BERI) 2004-re szóló üzleti környezeti kockázati jelentése egészében alacsony kockáza-
túnak értékelte Tajvant, profitszerzési lehetőség szempontjából pedig ötven gazdaság 
közül az ötödik helyre tette Svájc, Szingapúr, Hollandia és Japán után. A működési 
kockázati index (operations risk index, ORI) szempontjából globálisan a harmadik helyre 
került, egy helyet javítva az előző évhez képest, Ázsiában pedig a második Szingapúr 
mögött. A jelentés kiemeli Tajvannak a Kínával létesítendő párbeszédre vonatkozó erőfe-
szítéseit, s a közvetlen szállítási lehetőség tovább növelné a kereskedelem volumenét, 
javítaná a befektetési környezetet. A politikai kockázati index szempontjából ugyan glo-
bálisan a 12. helyre sorolták Tajvant, de Ázsiában a második helyre Szingapúr után, ami 
szintén az optimista megítélést jelzi (Taiwan Journal, 2004. május 21. 3. o.). 

Elgondolkoztató továbbá a szankciók alkalmazása szempontjából a két utóbbi komoly 
válsághelyzet (1995-1996 és 1999-2000) kínai kezelése.9 Peking egyik esetben sem al-
kalmazott gazdasági szankciókat, sőt jelentős erőfeszítéseket tett a tajvani üzletemberek 
meggyőzésére, hogy befektetéseiket semmi sem fenyegeti, azok teljes biztonságban van-
nak. (Más kérdés, hogy ettől függetlenül mindkét fél gazdasági veszteségeket szenve-
dett.) Miért volt Kína ennyire visszafogott egy olyan helyzettel - a tajvani függetlenség 
elutasítása és az országegyesítés - összefüggésben, amit mindig a legharciasabban, min-
denfajta kompromisszumot elutasítva képvisel? Nyilvánvalóan nem pusztán az esetleges 
szankciók költségéről van szó, hanem sokkal tágabb összefüggésről, a kölcsönös függő-
ség erősödéséről a két fél között. 

A Tajvani-szoroson keresztüli és a globális kölcsönös függőség 

Lényegében ugyanazok a tényezők, amelyek növelik Tajvan gazdasági függését Kínától, 
egyidejűleg hozzájárulnak Kína mozgásterének szűküléséhez a Tajvannal szembeni fellé-
pést tekintve, ugyanis Kínának egyre nagyobb szüksége van Tajvanra. Először is a két 

7 Idegen állam javára a hátországban tevékenykedő csoport. 
8 A pénzügyi áramlás most Tajvan számára biztosít előnyt. 
9 1995-ben Peking hadgyakorlatokkal és rakétakísérletekkel párosuló éles reagálását az váltotta ki, hogy 

az akkori tajvani elnök, Li Teng-huj - hangsúlyozottan magánemberként - beutazási vízumot kapott az 
Egyesült Államokba, hogy alma materében, a Cornell Egyetemen beszédet mondjon. A katonai akciókat 
Peking folytatta 1996-ban, amikor Tajvan - sőt egész Kína - történetében először került sor az államfő 
közvetlen megválasztására, és Peking minden módon meg akarta akadályozni a szeparatistának kikiáltott Li 
Teng-huj újraválasztását. Az 1999-es feszültséget az okozta, hogy Li Teng-huj egy interjúban a két fél 
viszonyát „államok közötti" viszonyként jellemezte, ami lényegében egyszerűen a status quo jellemzése 
volt. Peking mindkét esetet megfontolt lépésnek tekintette Tajvan független, szuverén államként való nem-
zetközi elismertetésére. 
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legfőbb tényező, a tajvani befektetések és a kereskedelem kapcsolatára kell rámutatni 
(Leng [1998] 142-143. o., Tung [2003] 143. o.). A Tajvan függését növelő nagyarányú 
export és kereskedelmi többlet Kína exportorientált iparába áramlik, s az utóbbi az 1980-as 
évek eleje óta fő tényezője Kína kitartó növekedésének. A tajvani tőkebefektetésű cégek 
kínai exportja 14-18 százalékát tette ki Kína teljes exportjának, az Egyesült Államokba 
irányuló exportjának pedig körülbelül a 20 százalékát. Kiszámították, ha Tajvan Kínába 
irányuló exportját egy dollárral sértik, Kínának az ottani tajvani cégek által előállított 
exportja öt dollárral csökkenne (Tung [2003] 144. o.). 

A tajvani tőkebefektetésű cégek kínai exporttevékenysége ráadásul szervesen illeszke-
dik az egész külföldi működőtőkét képviselő szektorba, amely nemcsak hozzájárult Kína 
feldolgozóipari exportjának a bővüléséhez, hanem az exportstruktúra korszerűsödéséhez 
is. Míg Kína exportvolumene 1980-ban a 26. helyen állt a világon 18 milliárd dollárral, 
és ennek csak 47 százalékát alkották a feldolgozott áruk, addig 1998-ban a világon a 9. 
helyen állt 184 milliárd dollár exporttal, aminek 89 százaléka feldolgozott termék volt. A 
külföldi befektetésű cégek évente 66,7 százalékkal növelték exportjukat 1980-1998 kö-
zött (Zhang [2001b] 681. o.). E vállalatok komplex jelentőségét Kína gazdasági életében 
jól jelzi a 4. táblázat.10 

4. táblázat 
A külföldi működőtőke és a külföldi befektetésű vállalatok jelentősége Kínában 

Megnevezés 1991 1995 1998 

A külföldi működőtőke a bruttó hazai beruházás százalékában 3,9 15,1 15,2 
A külföldi befektetésű vállalatok 
- exportja (milliárd dollár) 12,1 46 ,9 88,6 
- export jának részesedése az összes exportból (százalék) 17,0 31 ,3 44,1 
- ipari teljesítményének részesedése a teljes ipari 

teljesítményből (százalék) 5,0 11,7 14,9 
- foglalkoztatottjainak száma (millió fő) 4,8 16,0 18,0 
- adóbefizetése a teljes adóbevétel részeként (százalék)* 4,1 10,0 13,2 

* Az adóbefizetések 1991 és 1998 esetében ténylegesen 1992-re és 1997-re vonatkoznak. 
Forrás: Zhang [20016] 682. o. 

Az esetleges kínai szankciók tehát a kínai gazdaság legdinamikusabb szektorába je-
lentenének durva beavatkozást, ami azonban semmiképpen sem korlátozódna csak a 
tajvani cégek által képviselt részarányra. Becslések szerint a Kínában tevékenykedő 
cégek közel 40 százaléknak van széles körű kapcsolatrendszere helyi kínai vállalko-
zókkal, a helyi kormányokkal és külföldi vállalatokkal, amelyek bármilyen szankciók 
esetén valószínűleg élénken tiltakoznának. Továbbá a Kínában befektető cégek közül 
nagyon soknak vannak leányvállalatai és tőkeérdekeltségei a világban, Hongkongtól 
Szingapúron át az Egyesült Államokig. A szankciók óhatatlanul vitába kevernék Kínát 
ezekkel az országokkal is. Számos tajvani cég - kihasználva az említett nyelvi, kultu-
rális kapcsolódását - közvetítő szerepet töltött be a multinacionális vállalatok és a kínai 
társaságok között. Szövetségek jöttek létre, amelyekben a tajvani cégek nyújtják a 
termelési kapacitást és a marketinget, a multinacionális vállalatok pedig a tőkét és a 
technológiát, valamint legtöbbször a márkanevet. Nagyon sok multinacionális cég be-

10 A trend folytatódását jelzi, hogy 2003-ban a külföldi befektetésű vállalatok részesedése az összes 
exportból már 54,8 százalék volt (http://www.tdctrade.com/main/china.htm). 



Egyoldalú vagy kölcsönös függés? 177 

ruházásokkal van jelen a Tajvani-szoros mindkét oldalán, Kínában és Tajvanon is. Az 
egyre fokozódó munkamegosztás esetén - amelyek száma rendkívül nagy - nehéz a 
politikai beavatkozás, a szankciók alkalmazása, hiszen a lehetetlenséggel határos a 
kívánt célpont meghatározása.11 

A globális áru- és termelési láncok megtörése könnyen idézhet elő hólabdaeffektust, 
például olyan növekvő fontosságú területen, mint az elektronikai és a szoftverrendsze-
rek. A zavar tehát nem maradna meg bilaterális szinten, hanem súlyos következmények-
kel járna az egész ázsiai-csendes-óceáni régióban, mivel rendkívüli mértékben megerő-
södött a regionális gazdasági kölcsönös függőség nemcsak a „nagyobb Kína" (Tajvan, 
Kína, Hongkong) részei között, hanem ide tartozik Japán, az Egyesült Államok, Szinga-
púr és Dél-Korea is. Már 1998-ban e hét ország átlagos kereskedelmi függősége (a rég-
ion belüli kereskedelem részesedése az összkereskedelemhez viszonyítva) 44 százalékos 
volt (Tung [2003] 144. o.). Ugyanezen országok (kiegészítve az utóbbi években a brit 
Virgin-szigetekkel) a fő működőtőke-befektetők mind Tajvanon, mind Kínában. A Taj-
vanon, illetve a tajvani cégek által gyártott termékek zömét a fejlett országokba exportál-
ják. Ezen áramlás megtörése hatalmas zavarokhoz vezetne a fogyasztói piacokon, külö-
nösen a már többször említett elektronikai termékek esetében. Tajvan nemcsak a harma-
dik helyen van a világon az információs termékek előállításában, hanem több mint egy 
tucat ilyen termék gyártásában világelső, több mint 50 százalékos részesedéssel a világ-
piacon. A zavar tehát végiggyűrűzne a világon, és az egész globális gazdaságot érintené. 
Ilyen körülmények között a Tajvannal szemben alkalmazott szankcióknak vagy bármely 
más drasztikus lépéseknek rendkívül nagyok lennének a költségei Kína számára, beleért-
ve az ország stabilitására gyakorolt hatást is. 

Társadalmi-gazdasági stabilitás és a nyomást gyakorló csoportok 

A kínai vezetés a reformok kezdete óta nagy hangsúlyt helyezett a gazdasági, társadalmi 
stabilitásra, amelynek aztán különösen erős nyomatékot adtak a Tienanmen téri esemé-
nyek és még inkább a Szovjetunióban és a kelet-európai országokban bekövetkezett rend-
szerváltások. A stabilitás fenntartása természetesen nem öncél, a hatalom mindenáron 
való megtartását szolgálja, elkerülve a nagyobb gazdasági, társadalmi válságokat. Az 
már régóta nyilvánvalóvá vált, hogy a társadalmi stabilitást csak a gazdasági fejlődés 
segítségével lehet fenntartani. A kínai vezetés - ha nem is abszolút értelemben - kény-
szerpályára került: hatalma fokozódó mértékben a gazdasági prosperitáshoz kötődik. Az 
is egyértelműen igazolódott, hogy ennek fenntartásához az egyetlen megoldás a refor-
mok és a nyitási politika folytatása. Ehhez Kínának békés és stabil nemzetközi környezet-
re van szüksége, a nemzetközi gazdasági közösséggel való kooperációra. Csak így képes 
a stabilitást fenyegető belső problémák hosszú sorának megoldására: a munkanélküliség-
től a veszélyesen növekvő jövedelemkülönbségeken át a megfelelő környezetvédelemig. 

A regionális és globális összefüggések következtében a Tajvan elleni bármilyen formá-
ban alkalmazott szankciók a közvetlenül kimutatható gazdasági költségeken messze túl-
mutató következményekkel fenyegetnének. Továbbgyűrűző hatásaik miatt komoly zava-
rokat idéznének elő, így veszélyeztetnék azt a stabilitást, amelyhez egyre szorosabban 
kötődik a vezetés, sőt a rendszer sorsa. Peking tehát nem engedheti meg magának, hogy 

11 Egy kínai társaság például közös vállalatot hozott létre a Johnson & Johnsonnal, amely technológiai 
kooperációt folytat az anyavállalaton keresztül. Egy amerikai társaság koordinálásával 1997-ben közös pro-
jektet hoztak létre japán, amerikai, kínai és tajvani társaságok helikopterek előállítására. A munkamegosz-
tásban a tajvaniak felelősek az orr-részért, a szárazföldeik a farokért, az amerikaiak szállítják a motort, a 
japánok pedig a fő testet (Leng [1998] 149. o.). 
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feláldozza az ország gazdasági fejlődését a Tajvannal szemben alkalmazott szankciók 
kedvéért. 

Különböző érdekcsoportok, mind kínai, mind tajvani részről szintén egyre fontosabb 
szerepet játszanak Kínának a tajvani ügyekkel kapcsolatos döntéshozatali folyamatában. 
Az egyik ilyen érdek-, illetve nyomásgyakorló csoportot a Kínában tevékenykedő tajvani 
vállalatok alkotják (Tung [2003] 164-168. o.). Ezek fontosságát, illetve a nekik tulajdo-
nított jelentőséget jól jelzi, hogy Csiang Cö-min államelnök 1998 és 2001 között három-
szor látogatott el egy Sanghaj melletti kis városba, ahol nagy számban telepedtek meg 
ilyen vállalatok. A Kínában működő tajvani tőkebefektetésű vállalatok különböző egye-
süléseket, szervezeteket hoznak létre érdekeik védelmére, amelyekkel az ilyen cégekre 
vonatkozó törvények, rendeletek kidolgozása előtt konzultálnak, figyelembe veszik ja-
vaslataikat. Különösen jellemző volt ez az elektromos és elektronikai termékeket gyártó 
cégek egyesülése esetében, amelynek javaslatait részben vagy teljes egészében több mint 
70 százalékos arányban fogadták el. Az egyesülések elismertségét jelzi, hogy Kína 2003 
májusában 21 cikkelyből álló ideiglenes szabályozást adott ki a kezelésükre vonatkozóan 
(China Economic News, 2003. május 12., 11-12. o. ) 

A tajvani cégek súlyát, fontosságát jelzi az a fentebb említett tény is, hogy az 1995-1996-os és 
az 1999-2000-es kiélezett helyzetekben a kínai vezetők sohasem fenyegetőztek gazdasági szankci-
ókkal, miközben számos figyelmeztetést kaptak, és erős nyomásnak voltak kitéve a cégek részé-
ről, amelyek tőkéjük kivonásával fenyegetőztek. Peking válaszul nemcsak kedvezményes szerző-
déseket és törvényi védelmet nyújtott számukra, hanem ismételten biztosította őket, hogy nem lesz 
háború Kína és Tajvan között, vagyis Kína standard politikájának egyik alappillérét, az erőszak-
kal, fegyverrel való fenyegetést is hajlandó gyengíteni, aláásni a tajvani tőkebefektetések, az ott 
működő cégek megtartása érdekében. 

A kínai reformidőszakban fontos nyomásgyakorlókká váltak a helyi kormányok, je-
lentősen módosult a központ és a helyi kormányzatok viszonya. Különösen a tengerparti 
és déli tartományok, régiók - megnövekedett gazdasági erejükre támaszkodva - kény-
szerítik gyakran kompromisszumra és egyezkedésre a központi hatalmat. Az évtizedeken 
át „fejőstehénként" kezelt fejlettebb tartományok már nemcsak tiltakoznak, hanem 
megnövekedett erejükre támaszkodva képesek engedmények kicsikarására is, sőt nemegy-
szer figyelmen kívül hagyják a pekingi törekvéseket (Jordán [1998]). 

Kuangtung tartomány kormányzója például már 1993-ban olyan erősnek érezte magát, hogy 
válaszul a központ megszorító intézkedéseire, a gazdasági növekedés ütemét csökkenteni akaró 
szándékaira bejelentette: a tartomány egyetlen tervbe vett projektről sem fog lemondani, és 2000-
ig fenntartja az országosat lényegesen felülmúló évi átlagos 13 százalékos GDP, és 17 százalékos 
exportnövekedési ütemet (Far Eastern Economic Review, 1993. szeptember 2. 44. o.). A helyzet 
azóta csak „fokozódott", nem véletlenül vált a kínai vezetés egyik legfőbb törekvésévé az ilyen 
értelemben is vett jövedelemkülönbségek csökkentése. 

A helyi hivatalnokok készek a központnál lobbizni a tajvani cégek érdekében, kedve-
zőbb elbírálásért számukra, és szükségszerűen a Tajvannal folytatott gazdasági kapcsola-
tok javításáért is. Ilyen szoros kapcsolatok mellett a helyiek minden valószínűség szerint 
ellenállnak, ha Peking Tajvan elleni akcióival komoly károkat okozna a gazdasági érde-
keiknek. (Azt sem szabad ugyanakkor figyelmen kívül hagyni, hogy a helyiek és Peking 
között ténylegesen nincs érdekellentét, a központ sem tulajdonít kisebb jelentőséget a 
Tajvani-szoroson keresztüli kapcsolatoknak.) 

Van azonban olyan nyomást gyakorló csoport is, amely formailag Peking kezére játsz-
hat, mégpedig a tajvani üzleti közösség, amely a tajvani kormányzatra gyakorol nyomást 
a szárazföldi kapcsolatokat korlátozó intézkedések eltávolítása érdekében (Leng [1998] 
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150-152. o.). A lobbizás egyik fő témája a „három közvetlen kapcsolat" (postai, keres-
kedelmi és szállítási) elérése volt, mivel különösen a szállításokat rendkívül megdrágítja 
- és így a tajvani áruk versenyképességét csökkenti - , hogy a Tajvani-szoros két partja 
között a szállításokat csak harmadik pont érintésével lehet lebonyolítani (Kung [1997] 
50-69. o.). Ez a korlátozás nemcsak költségnövelő, hanem jelentős időveszteséget is 
okozott. Ha a tajvani Kaohsiung és Hsziamen közötti szállítást vesszük példaként, a 
szállítmánynak keresztül kellett haladnia Hongkongon, ami az utazási távolságot 170 
tengeri mérföldről 632-re növelte, az időt pedig egyről három vagy négy napra, de 
átrakodás esetén 7-10 napra. Természetesen a szállítási költségek is a 3,5-4,5-szeresükre 
növekedtek. A tajpeji kormány nemzetbiztonsági szempontokat szem előtt tartva ebben a 
kérdésben is, csak nagyon vonakodva 1997 áprilisában engedélyezte a közvetlen tengeri 
szállítást Kaohsiung és Hsziamen között, természetesen szigorú ellenőrzés és bizonyos 
korlátozások mellett."12 

További engedmény: a törvényhozás határozata alapján 2001. január l - jétől lehetővé tették az 
úgynevezett három mini kapcsolatot, vagyis a kereskedelmi, látogatói és teherhajó-forgalmat Kinmen 
és Matsu,1 3 valamint a kínai Hsziamen és Fucsou kikötők között. 2001. szeptemberben ezt kiter-
jesztették a Penghu (Pescadores) szigetekre, majd 2002. júniustól ennek keretén belül több mező-
gazdasági és ipari termék importját tették lehetővé a szárazföldről , továbbá bizonyos termékekre 
vonatkozóan a hajóról hajóra való átrakással Tajvanról Kínába, Kinmenen és Matsun keresztül. 
Ezt a szolgáltatást azonban csak a Fucsien tartományban működő tajvani cégek vehetik igénybe. 

A nyomásgyakorlás természetesen most már arra irányul, hogy a „mini" három kap-
csolat helyett ugyanilyen közvetlen összeköttetés jöjjön létre Tajvan és Kína között. Mindez 
persze csak része a kapcsolatok általában vett - a kereskedelemtől a befektetésig - korlá-
tozásainak felszámolásáért folyó küzdelemnek. A kormány a politikai és nemzetbiztonsá-
gi érdekekkel érvel, míg az üzleti körök szerint itt gazdasági ügyről van szó. 

A tajvani vállalkozók azzal érveltek, hogy a közvetlen tengeri szállítás növelné a Taj-
vanon gyártott termékek versenyképességét, megkönnyítené a Tajvani-szoros két oldalán 
elhelyezkedő gazdaságok kölcsönös ellátását, egyrészt kínai részről nyersanyagokkal, 
tajvani részről pedig feldolgozott és félkész termékekkel, csökkentené a termelési költsé-
geket, növelné a termelékenységet, megkönnyítené a munkamegosztást stb., és ösztö-
nözné a külföldi üzletembereket, hogy igénybe vegyék a Tajvan által az 1990-es évek 
elején (1994) tervbe vett Ázsia-Csendes-óceán Regionális Operatív Központ (Asia-Pacific 
Régiónál Operations Center - APROC) szolgáltatásait. Ha Tajvan valóban a régió átra-
kodási központjává kíván válni, akkor Kelet- és Délkelet-Ázsiát és mindenekelőtt Kínát 
meg kell szereznie hátországként. 

Az Evergreen Group (amely a világ legnagyobb teherhajóflottáját működteti) elnöke azzal ér-
velt, hogy a jelen politika folytatása esetén az üzleti lehetőségek elszállnak, és a külföldi cégek 
fogják megszerezni a kínai piac legnagyobb szeletét, egyúttal különleges közvetítőként ajánlkozott 
Tajvan és Kína között. Amikor a tajvani üzletemberek a közvetlen szállítási lehetőségekért nyo-
mást gyakorolnak a tajvani kormányra, természetesen saját jó l felfogott érdekeik alapján cseleked-
nek, és nem Peking közvetlen ösztönzésére. A pekingi fe l fogás szerint azonban mindenfajta nyo-
másgyakorlás a szabadabb és mélyebb kapcsolatok érdekében szűkíti a tajvani kormány mozgáste-
rét, szorosabban kapcsolja egymáshoz a Tajvani-szoros két oldalán élőket. 

12 Az engedély a külföldi működtetésű és az úgynevezett flags of convenience - olcsó zászló, vagyis 
idegen országok hajóinak lajstromozásánál adózási előnyt nyújtó állam lobogója - szerint tevékenykedő 
hajókra vonatkozik. 

13 A kínai tengerparthoz közel elhelyezkedő és Tajvanhoz tartozó két szigetcsoport. 
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A tajvani kormány tehát növekvő nyomás alá kerül a korlátozások maradékának fel-
számolása érdekében a tajvani üzleti közösség, a multinacionális vállalatok, a WTO és 
természetesen Peking részéről. Magatartását sok esetben úgy jellemezhetjük, hogy álta-
lában hajlandó legalizálni azt, ami már megtörtént. A fokozatos engedélyezés folyamatát 
jelzi, hogy 2004. május 14-én további két tajvani kikötőre, Taichungra és Keelungra 
terjesztette ki a korábban csak Kaohsiungra érvényes közvetlen szállítások lehetőségét, 
azonos megszorításokkal. Kaohsiunghoz hasonlóan ezekben is létrehoznak exportfeldol-
gozó zónákat a Kínából érkező áruk kezelésére és továbbszállítására harmadik országba 
(Taiwan Journal, 2004. május 21. 3. o.).14 

A tajvani üzleti közösség azt szeretné, ha mindkét kormány a béke és a stabilitás 
fenntartására törekedne. Politikai kérdésekben közvetlenül nem lépnek fel, és a válsá-
gok, Peking katonai fenyegetéseinek idején sohasem gyakoroltak nyomást a tajvani kor-
mányra engedmények érdekében, ami jelzi, hogy tévedés lenne a közösséget egyszerűen 
Peking felhasználható eszközeként kezelni. így Tajvan még könnyebben megtehette, hogy 
a kínai erősödő katonai fenyegetések és válságok idején sohasem tett engedményeket. 
Valamennyi érintett fél tudja, hogy ilyen alkalmakkor az engedékenység a gyengeség jele 
lenne, aláásná Tajvan státusát és hírnevét. Peking, ha lassan is, de úgy tűnik, megérti ezt 
az összefüggést, mert a 2004-es elnökválasztáskor nemcsak hogy nem alkalmazott kato-
nai nyomást, mint 1996-ban, de még attól a szélsőséges retorikától is tartózkodott, amit 
a 2000-es választás idején megtett. 

A WTO-tagság 

A WTO-tagság mindkét fél számára új lehetőségeket, valamint kihívásokat teremt. A 
világszervezet döntőbíráskodási mechanizmusa például további védelmet nyújthat a taj-
vani üzleti érdekeknek Kínában, lökést adhat a két gazdaság további integrálódásának. A 
belépéssel együtt járó liberalizáció új biztonsági aggodalmakat keltett Tajvanon, többek 
között a kínai agrárimport előtti nyitás szempontjából, valamint a kínai beruházások 
növekvő valószínűsége, a tajvani feldolgozóipari szektor még dinamikusabb áttelepülése 
miatt. Másrészt a tagság egyenjogú státust ad Tajvannak a WTO-n belül, növeli a lehe-
tőségeket, hogy más kormányokkal is együttműködjön, vagyis lazítson Peking állandó, 
arra irányuló szorításán, hogy nemzetközileg elszigetelje Tajvant. 

Tajvan a kétoldalú kapcsolatokra vonatkozó különböző korlátozásait, annak ellenére, 
hogy ezek nem WTO-kompatibilisek, valószínűleg - mint utaltam rá, éppen Peking ma-
gatartása miatt - továbbra is fenntarthatja. Peking nyilvánvalóan vonakodni fog attól, 
hogy a Tajvannal folytatott vitáit alávesse a WTO multilaterális eljárásának, és ezentúl is 
kétoldalú elintézésre fog törekedni, ragaszkodva ahhoz a tételhez, hogy Tajvan kérdése 
belügy. 

A WTO-ba lépés alapvetően nem változtatja meg azt a helyzetet, hogy Kína feldolgozó-
ipari exportjának rendszerint nagyon magas az importtartalma, viszonylag alacsony hozzá-
adott értékkel.15 A tajvani cégek a fejlett országokba irányuló kivitelük jelentős részét he-
lyettesítették Kínában működő cégeik exportjával, így Tajvan külkereskedelme mind az 
Egyesült Államokkal, mind Kínával radikálisan megváltozott. 1986-ban Tajvannak az Egye-

14 Közbevetőleg megjegyezhetjük, hogy Tajvan biztonságának növeléséhez talán leginkább a kínai üzleti 
befektetések engedélyezése járulna hozzá, hiszen akkor a kínai kommunisták aligha indítanának könnyű 
szívvel súlyos károkat okozó katonai akciót. Erről hosszabb ideje vita zajlik, a szabályozások most csak 
maximum 20 százalékos részesedést engedélyeznek a Kínából származó cégeknek. 

15 Ipari struktúrája ugyanakkor gyorsan korszerűsödik, és növekszik a tőkeintenzív termékek importja. 
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sült Államokba irányuló exportja 48 százalékát tette ki teljes exportjának, míg exportja 
Kínába annak csak 2 százalékát. Már 1999-ben a megfelelő arányok 25 és 18 százalék 
voltak (Wang [2001] 768. o.). A megváltozott arányok tükröződnek részesedésükben az 
Egyesült Államok piacán (5. táblázat), jelezve ugyanakkor a Kínai Népköztársaság cégei 
versenyképességének dinamikus növekedését is. Ez azt is jelenti, hogy jórészt megoldód-
tak azok a feszültségek és viták - illetve „Kínába exportálta" azokat - , amelyek az Egyesült 
Államokkal szemben fennálltak Tajvan nagy kereskedelmi többlete miatt. 

5. táblázat 
Tajvan és a Kínai Népköztársaság részesedése az Egyesült Államok piacából 

Év Tajvan Kínai Népköztársaság 

1986 5,37 1,29 
1987 6,12 1,55 
1988 5,67 1,95 
1989 5 ,20 2,56 
1990 4,62 3,10 
1991 4,75 3,90 
1992 4,68 4,87 
1993 4,35 5,47 
1994 4 ,04 5,86 

Forrás: Boutin-Kenneth [1997] 84. o. 

Természetes munkamegosztás alakult ki tehát a Tajvani-szoros két oldala között a 
feldolgozóipari tevékenységet illetően. A kínai keleti tengerparti és déli területek gyors 
fejlődése következtében azonban ez a komplementaritás erősen gyengülhet, lehetőségei 
azonban változatlanul még hosszú ideig jelen lesznek. 

Egyidejű expanzióját tapasztalhatjuk (a munkaintenzív termékek mellett) a tőke- és 
technológiaintenzív áruk exportjának, különösen az elektronikai termékeknek, gépeknek 
és szállítási berendezéseknek a fejlett országokba. Ennek gyors fejlődésével várhatóan 
Kína növekvő mértékben importál Tajvanról (és más újonnan iparosodott országokból) 
ehhez szükséges közbülső termékeket és tőkeinputokat. Ezáltal Tajvan kereskedelmi több-
lete a fejlett országok helyett még nagyobb mértékben fog Kínához kötődni, és tovább 
növekszik a tanulmányban tárgyalt értelmezésben kereskedelmi függősége Kínától. 

* 

Tajvan viszonya Kínával gazdasági szempontból az egyoldalú függőség és a kölcsönös 
függőség között mozog. A tajvani kereskedelem és a működőtőke-befektetéssel kapcso-
latos ipar növekvő szerepet játszik Kína gazdasági fejlődésében. Ez a gazdasági kooperá-
ció azonban nem képvisel csupán bilaterális viszonyt, el kell helyezni a nemzetközi mun-
kamegosztásba, része egy nagyobb globalizációs trendnek. A tajvani befektetések - már 
csak közvetett jellegük miatt is - harmadik felet is bekapcsolnak, emellett a tajvani cégek 
a kapcsolatok hálózatát hozták létre a multinacionális vállalatokkal, nem szólva arról a 
széles körű és sokszereplős kapcsolatrendszerről, amelyet Kínán belül alakítottak ki. 
Mindezek miatt a Tajvani-szoroson keresztüli viszonyt a regionális és globális gazdasági 
kölcsönös függőség erősödése jellemzi, vagyis nincs szó Tajvan egyoldalú függésének és 
feltétel nélküli kiszolgáltatottságának növekedéséről. Kína is függ tehát Tajvantól, mind-
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két félnek vannak ütőkártyái a másikkal szemben, a lényeg azonban az, hogy ezek kiját-
szására egyre kevésbé fognak ösztönzést érezni. 

Tajvan esetében a nemzetbiztonság védelme és a gazdasági érdekek és előnyök egyide-
jű elősegítése nem könnyű feladat. A Tajvan exportorientált gazdaságát jellemző a nem-
zetközi gazdasággal kapcsolatban levő cégek egyre inkább független szereplővé válnak, 
a nemzetbiztonságért aggódó kormány mind nehezebben tudja befolyásolni magatartásu-
kat. Nincs azonban szó feloldhatatlan ellentmondásról, mivel a kapcsolatok mélyülése a 
kölcsönös függőség növekedését is jelenti. 

A Tajvan és Kína közötti probléma alapvetően politikai természetű, amely politikai 
megoldást igényel. Ez viszont a gazdasági kapcsolatokon kívül számos mást magában 
foglal a többször említett biztonságtól a (Tajvan esetében) demokratikus politikai értéke-
ken át az egyre inkább megkülönböztethető tajvani identitásig és kultúráig. A gazdasági 
kapcsolatok tehát önmagukban nem garantálhatják a kérdés békés megoldását, sőt még a 
függetlenség felé tett óvatos lépéseket sem zárhatják ki. Ugyanakkor nagymértékben 
segíthetnek abban, hogy minél több idő maradjon a békés megoldás kompromisszumos 
kialakítására. 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. február (184-194. o.) 

G O R D O S P É T E R 

Gondolatok a magyar áramtermelő piac 
piachatalmi problémáinak elemezhetőségéről 

A tanulmány célja, hogy bemutassa a magyar áramtermelő piac piachatalmi problé-
mái statikus Cournot-modellel való elemezhetőségének a korlátait. A szerző kevésbé 
kritikai, mint inkább figyelemfelhívónak szánja gondolatait, abból a szempontból, hogy 
a közgazdasági elemzések a valóságot néha túlzóan leegyszerűsítő modelljei és az 
azokból nyert eredmények milyen mértékben jelenthetnek gyakorlati hasznot a sza-
bályozási környezet hatékony kialakítása céljából. Az írás - amely a Paizs-Mészáros 
[2003] tanulmány nyomán készült - nem arra helyezi a hangsúlyt, hogy megkérdője-
lezze a két kutató által használt elemzési módszer és az azokból nyert eredmények 
helyességét, hanem sokkal inkább arra, hogy bemutassa a valóságot leegyszerűsítő 
modelIfeltevésekből eredő eredménytorzulások lehetőségét. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: L13. 

A magyarországi villamosenergia-piac megnyitása immár több mint kétéves múltra te-
kint vissza. Ez idő alatt számos tanulmány, hosszabb-rövidebb elemzés látott napvilágot 
- elsősorban iparági szaklapokban.1 A közgazdasági elemzési módszerek tudományos 
igénnyel felvonultató írások - nem túl hosszú - sorát gazdagítja a Közgazdasági Szemle 
2003. szeptemberi számában Paizs László és Mészáros Mátyás Tamás (a továbbiakban: a 
szerzők) tollából megjelent Piachatalmi problémák modellezése a dereguláció utáni ma-
gyar áramtermelő piacon című értékes tanulmány (Paizs-Mészáros [2003]), amely a 
Magyar Energia Hivatalnak azon elemzéseire épít, amelyek a dereguláció utáni magyar 
villamosenergia-piac kínálati magatartását modellezik. 

Elöljáróban szeretném leszögezni, hogy fontosnak és előremutatónak tartom az ilyen 
jellegű tanulmányok megszületését, amelyek bizonyos körülmények között tényleges se-
gítséget jelenthetnek annak tisztázásában, hogy - a példánál maradva - a magyar áram-
termelő piacon mely tényezők játszhatják a legfontosabb szerepet a versenykorlátozó 
magatartások kialakulásában. írásomat kevésbé kritikai, inkább figyelemfelhívó célzatú-
nak szánom abból a szempontból, hogy a közgazdasági elemzések a valóságot néha túl-
zóan leegyszerűsítő modelljei és az azokból nyert eredmények milyen mértékben jelent-
hetnek gyakorlati hasznot a szabályozási környezet hatékony kialakításához. Nem arra 
helyezem a hangsúlyt, hogy megkérdőjelezzem a két kutató által használt elemzési mód-
szer és az azokból nyert eredmények helyességét, hanem sokkal inkább arra, hogy bemu-
tassam a valóságot leegyszerűsítő feltételezésekből eredő problémákat. A szerzők tanul-

1 Ezek tárgya igen széles skálán mozgott, kezdve a hazai kettős piaci modellnek a villamos energia belső 
piacára vonatkozó közös szabályokról és a 96/92/EK irányelv hatályon kívül helyezéséről szóló 2003/54/EK 
európai parlamenti és tanácsi irányelvvel való lehetséges összeegyeztethetőségétől egészen az ellátásbiztonsági 
kérdésekig. 

Gordos Péter a Gazdasági és Közlekedési Minisztérium osztályvezetője. 
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mányának „a magyar árampiac szimulációs modellje" című fejezetében található modell-
feltevéseit vizsgálom meg közelebbről, tekintettel arra, hogy egy szimulációs számítás 
eredménytorzulásai elsődlegesen a modellfeltevésekből származhatnak. 

Ahogy a szerzők is leírják, a deregulált villamosenergia-piacok általában érzékenyek 
mind a horizontális, mind a vertikális irányú piachatalom-gyakorlásra. A Paizs-Mészá-
ros-szerzőpáros a dereguláció utáni magyar áramtermelő piacon a horizontális piachata-
lom-gyakorlás valószínűségére keresi a választ, vagyis arra, hogy vajon az erőművek 
kapacitásaik visszatartásával - azaz a kínálat mesterséges szűkítése révén - képesek-e a 
kompetitív piaci egyensúlyi árszintnél magasabb egyensúlyi árszintet előidézni. A szer-
zők következtetéseket is próbálnak levonni arra, hogy a horizontális versenykorlátozás 
mérséklésére milyen közvetlen és közvetett versenypolitikai és szabályozáspolitikai esz-
közök állnak rendelkezésre. A magyar villamos energia nagykereskedelmi piacára vo-
natkozóan elsősorban a közvetett eszközöket fejtik ki - megjegyzem, helyesen - , mivel a 
nemzetközi példák egy része is azt mutatja, hogy közvetlen beavatkozással ugyan mérsé-
kelni lehet a versenykorlátozó magatartás esélyét, de számos olyan exogén változó is 
szerepet játszik, amelyekre a közvetlen versenypolitikai eszközökkel nem, vagy csak 
csekély mértékben lehet hatást gyakorolni. Erre a szakirodalomban gyakorta emlegetett 
példa a formálisan 1998. március 31-én megnyílt deregulált kaliforniai piacon 2000 nya-
rán és 2001 első félévében kialakult krízis. A következőkben vegyük sorra dióhéjban a 
krízist előidéző tényezőket, és vizsgáljuk meg azok jellegét! 

A kaliforniai krízis mint tisztán piachatalmi példa? 

A válság során az erőművek kapacitás-visszatartó gyakorlata csak több tényező együttes 
meglétével érhette el a kívánt hatást. Miben nyilvánult meg a kaliforniai válság, és mely 
tényezők váltották ki? 

A krízis során a nagykereskedelmi árak az egekbe szöktek. Az áremelkedés érzékelte-
tése végett néhány számadat: a szabályozási zóna fogyasztásának kielégítését célzó villa-
mosenergia-vásárlások forgalmi értéke 1997-ben elérte a 7,4 milliárd dollárt a kaliforniai 
független rendszerirányító (Independent System Operator, ISO) által szervezett piacon. 
Ez a szám 2000-re már 28 milliárd dollárra nőtt. A forgalmi adatok emelkedésében 
természetesen szerepet játszott a keresleti mennyiségek növekedése is, amelyet egyrészt 
az elmúlt évek - különösen nyugat-kaliforniai - erős gazdasági fejlődése, másrészt a 
2000-2001. nyarainak erős szárassága indukált. A napi csúcsidei terhelés például 2000 
májusában 13 százalékkal, míg júniusban 15 százalékkal haladta meg az 1999-es év 
azonos időszakait. A forgalmi adatok emelkedésében mégis döntőnek számítottak a csúcs-
idei terhelés időszakaiban azon tartós ártüskék kialakulása, amelyek a napon belüli (real 
time) kereskedés időszakában 15-20-szoros(!) mértékben elszakították az árakat a más-
napi (day-ahead) szekcióban kialakuló értékektől. 

A krízis során az ellátásbiztonság folyamatosan csökkent. Az ellátásbiztonság szintje -
többek között - lemérhető azon, hogy hány alkalommal volt kénytelen az ISO azért 
kihirdetni válsághelyzetet, mert a tartalékkapacitásai a kritikus szint alá csökkentek. Míg 
1999-ben egyszer sem, addig 2000-ben egy, 2001 első negyedévében 36 ilyen alkalom 
fordult elő. A válsághelyzetek során több alkalommal fogyasztói kényszerkikapcsoláso-
kat kellett elrendelni, hogy fenntartható legyen a rendszeregyensúly. 

A krízis során a szolgáltatótársaságok pénzügyileg ellehetetlenültek. Egy törvényi sza-
bályozásnak köszönhetően a szolgáltatóknak kezdetben a szervezett piac másnapi szekci-
ójában kellett megvásárolniuk a fogyasztói igények kielégítéséhez szükséges villamos-
energia-mennyiséget (a napon belüli csúcsidei terhelésváltozásoknak megfelelőt pedig a 
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napon belüli szekcióban). Míg beszerzési áraikat a kereslet-kínálat (ráadásul) rövid távú 
mozgásai befolyásolták, addig a fogyasztói igények kielégítésekor a szolgáltatók értéke-
sítési árait az állam maximalizálta. Vagyis folyamatos veszteségre kényszerítette őket. 
2001-ben a szolgáltatók hitelképessége annyira meggyengült, hogy a bankok beszüntet-
ték veszteségeik finanszírozását. A helyzet odáig fajult, hogy Kalifornia állam kezdte 
finanszírozni a villamosenergia-beszerzéseket. Ennek az állapotnak az első csődeljárás 
megindítása vetett véget 2001. április 6-án. 

A krízis végére a kiskereskedelmi versenypiac gyakorlatilag megszűnt. A villamosenergia-
kereskedők a 2000 végétől folyamatosan kivonultak a piacról, fogyasztóik pedig vissza-
vándoroltak a területileg illetékes volt „közüzemi" szolgáltatókhoz. 

A krízist kiváltó legfontosabb tényezők 

A kereslet-kínálat egyensúlyának megbomlása. Az 1990-es évek termelői kapacitás beru-
házásai nem tartottak lépést a nyugati parti államok fogyasztói igényeinek a növekedésé-
vel, ami bizonytalan kereslet-kínálati egyensúlyt okozott, miközben például Kalifornia 
államban a fogyasztói igények 1996-2000 között évi 2,5 százalékkal növekedtek. A 
helyzetet negatívan befolyásolta az a tény is, hogy a nyári hónapok szárazsága következ-
tében csökkentek Kalifornia importlehetőségei az észak-nyugati vízerőművekből. Olyan 
időszakokban pedig, amikor bőséges importkínálat állt rendelkezésre, az átviteli hálóza-
tok jelentettek szűk keresztmetszetet, mivel a termelőikapacitás-beruházásokhoz hason-
lóan itt is elmaradtak a szükséges fejlesztések. 

A földgáz árának emelkedése. A kérdéses időszakban az Egyesült Államok egész terü-
letén folyamatos földgázár-emelkedést lehetett regisztrálni. Ráadásul Kalifornia állam-
ban ez az áremelkedés messze meghaladta a nemzeti átlagot. A primer energiaforrás 
árában bekövetkezett emelkedés megközelítően 20 százalékban járult hozzá - az erőművi 
változóköltségeken keresztül - a nagykereskedelmi árak növekedéséhez. 

A szennyezőanyag-kibocsátási kvóták szabályozása. A Los Angeles-i medencében lévő 
erőműveknek szennyezőanyag-kibocsátási egységet kellett vásárolniuk a mennyiségek 
kibocsátásához. Ezen egységek ára a növekvő erőművi outputok következtében draszti-
kusan megemelkedett 2000-ben, s ez további áremelési nyomást gyakorolt. 

A szervezett piaci vásárlás kényszere. E piaci modell természetesen energiapolitikai és 
szabályozóhatósági döntés, amelynek önmagában lehet pozitív és - mint láttuk - negatív 
hatása is. Az egyik fő probléma azonban az volt, hogy a szolgáltatók nagy része képtelen 
volt az érvényes piacszervezési eljárások mellett hosszú távú fedezeti ügyleteket kötni, 
hogy csökkentse a volatilis és magas spot árak okozta kockázatot. 

A termelői kapacitások eladása. A szolgáltatók nagy része korábban értékesítette ter-
melői kapacitásait, aminek következtében a magas ártüskék időszakában nem tudtak költ-
ségalapú árképzést követő saját erőműegységektől villamos energiát vételezni. 

Árelaszticitás-hiány a fogyasztói oldalon. A fogyasztók nem reagálhattak - a 
villamosenergia-piacon jellemző korlátozott mértékben sem - keresletcsökkentéssel a meg-
emelkedett árakra, mivel a végfogyasztói árakat jogszabályi segítséggel maximalizálták. 

A fenti tényezők együttes hatásának következtében állt elő olyan piaci helyzet, amely 
kellő teret biztosított, hogy az erőművek - például az erőműegységek karbantartási mun-
káinak koordinálatlan ütemezésével - termelői kapacitásokat tartsanak vissza. A kapaci-
tás-visszatartást elősegítette az a tény is, hogy az erőművi park magas tulajdonosi kon-
centrációt mutatott. Egyfajta kapacitás-visszatartásként lehet azt is értékelni, hogy az 
erőművek olyan arányban tettek ajánlatokat a másnapi és a napon belüli szekciókban, 
hogy a csúcsidejű terhelésmegugrások esetén kínálati hiány alakuljon ki a napon belüli 
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(real time) piacon, így egyfajta szűkösségi járadékként magas extraprofitot tartalmazó 
bevételre tehettek szert. 

A krízis elhúzódásához az is hozzájárult, hogy a szövetségi szabályozóhatóság (Federal 
Energy Regulatory Commission - FERC) nem mutatott kellő határozottságot, hogy meg-
fékezze az erőművek piaci erőfölénnyel való visszaélését, noha rövid távra - közvetlen 
verseny- és szabályozáspolitikai eszközként - be lehetett volna fagyasztani az erőművi 
eladási árakat. A helyzet eszkalálódását az is gyorsította, hogy egyrészt a kaliforniai 
szabályozóhatóság nem segítette elő, hogy a szolgáltatók megfelelő mennyiségű hosszú 
távú fedezeti ügyletet köthessenek; másrészt a kaliforniai kormány jó ideig nem ismerte 
fel, hogy hosszabb távon nem tartható a végfogyasztói árak maximalizálása. 

Az elmondottak is példázzák, hogy - az egyébként Kaliforniában nem, vagy csak nagy 
késéssel foganatosított - közvetlen eszközök nem elégségesek a versenykorlátozó maga-
tartás megakadályozásra. A közvetlen eszközök hatáskörén kívüli, exogén változóknak 
is változniuk kell, hogy az erőműveknek ne legyen tere piachatalmi problémák okozásá-
ra. így történt ez a kaliforniai esetben is, amikor a nagykereskedelmi árak csökkenéséhez 
kevésbé a piacszervezés, inkább a földgázár, valamint a villamosenergia-kereslet 2001. 
második félévi jelentős csökkenése járult hozzá, valamint az, hogy közvetett szabályo-
záspolitikai eszközként az energiahatékonyságot és a fogyasztói oldali keresletcsökkenés 
lehetőségeinek kihasználását erőteljesen javító programok indultak. Szintén közvetett 
eszközként lehet megemlíteni, hogy az adminisztratív akadályok felszámolásával javult 
az új erőművi és hálózati beruházási környezet, amelynek következtében bővült a 
villamosenergia-kínálat. Mindezen tényezők felsorolása után szabad csak megemlíteni, 
hogy a FERC ársapkát vezetett be a nagykereskedelmi piacon, illetve a piacszervezési 
metodika megváltozott.2 

E példa bemutatása arra is jó, hogy alátámassza a szerzők óvatosságát saját szimuláci-
ós modelljük hiányosságát illetően. A Paizs-Mészáros-szerzőpáros többször említi ugyanis, 
hogy számításaik eredményéből elsősorban a közvetett eszközökre lehet következtetése-
ket levonni. Ez az óvatosság helytálló, különösen akkor, ha közelebbről megvizsgáljuk a 
magyar nagykereskedelmi piac szimulációjához - a számítások kezelhetősége érdekében 
- felállított megszorító feltételezéseiket, amelyek következtében a számítások eredmé-
nyei akár jelentősen is torzulhatnak. 

A deregulált magyar nagykereskedelmi piac 
szimulációs modellezésének korlátai 

Ahogy azt a Paizs-Mészáros-szerzőpáros is leírja, a kutatók a deregulált nagykereske-
delmi piacok egyensúlyi vizsgálatára általában valamilyen statikus oligopóliummodellt 
alkalmaznak, amelyek megoldási algoritmusa egyszerűbb, mivel a szereplők mindenkori 
stratégiáját nem befolyásolják dinamikus megfontolások, mint a többidőszakos model-
lekben. A szerzők a hazai árampiac szimulációjára egy statikus Cournot-modellt alkal-
maznak. A hazai erőművi kapacitásokat két csoportra osztották: a Cournot-versenyző 
stratégiai kapacitásokra és a kompetitív versenyző árelfogadó termelőkre. A modellt ki-
egészítették a nemzetközi árampiac kínálatával/keresletével, amely szintén kompetitív 
módon viselkedik. 

2 A kaliforniai krízis további részletes elemzése, különös tekintettel a horizontális piachatalom gyakorlá-
sára megtalálható (Borenstein és szerzőtársai [2000]). Úgy vélem azonban, hogy a legértékesebbek azok az 
első kézből származó információk és elemzések, amelyek a kaliforniai rendszerirányító honlapján megtalál-
hatók: www.caiso.com/surveillance/. 
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Az elemzések során azzal a feltevéssel élnek, hogy a teljes nagykereskedelmi 
villamosenergia-forgalom az órás spot piacon, vagyis szervezett piaci forma között zaj-
lik. Ez a feltételezés ugyan megengedhető egy modellszámításban, ám az eredmények 
gyakorlati hasznát nagymértékben lerontja. Napjainkban ugyanis az európai villamos-
energia-kereskedelem maximum 5-7 százaléka bonyolódik le szervezett villamosenergia-
piacokon. A szerződések nagyobbik része továbbra is bilaterális alapon köttetik. A két 
szerződéskötési fajta egymás mellett élése olyan centralizált piacszervezési metodikát 
megvalósító piacokon is él, ahol a villamos energia nagykereskedelmi és átviteli részpi-
acai között közvetlen kapcsolat van, vagyis ahol a szervezett piacot működtető átviteli 
rendszerirányító lokális energiaárazást alkalmaz a hálózati szűk keresztmetszetek ke-
zelésére.3 

Mindazonáltal a modellszámítás kezelhetősége szempontjából a szerzők helyesen kötik 
ki azt a feltételt, hogy a magyar nagykereskedelmi villamosenergia-piac forgalma centra-
lizált piacon bonyolódik le. Ez a kényszerű feltevés - függetlenül attól, hogy Magyaror-
szágon jelenleg nincs szervezett villamosenergia-piac4 - több olyan modellkérdést is el-
dönt, amelyek azonban már torzítják az eredményeket. 

A szerzők kénytelenek eltekinteni a Magyar Villamos Művek Rt. (MVM) és az erőmű-
vek között érvényben lévő hosszú távú áramvásárlási megállapodásoktól. Ez a modell 
egyik legmegszorítóbb feltételezése, tekintettel arra, hogy a hosszú távú áramvásárlási 
megállapodások általában az erőművi privatizációs szerződések mellékleteiként kőbe vésett 
tények. A hosszú távú áramvásárlási megállapodásoktól való eltekintés elsősorban azért 
jelent problémát, mert azok a 100 százalékos keresletoldali piacnyitás mellett is az MVM-
hez kötik az erőműveket, mindaddig, amíg a hosszú távú áramvásárlási megállapodások 
két adott szerződő fele közösen nem tekinti befejezettnek a szerződést. Az alacsony ha-
tár- és átlagköltségű erőművek esetén ezt az MVM valószínűleg nem kezdeményezi, 
mivel javítja az erőművi portfoliójának átlagköltségét. Ez az erőműveknek szintén nem 
érdeke, mivel a hosszú távú áramvásárlási megállapodásokon keresztül magas kapaci-
tásdíjat tudnak elérni, amely az állandó költségeiket anélkül fedezi, hogy hatékonyság-
növelési intézkedések megtételére kényszerülnének, míg a változó költségeiket (példá-
ul üzemanyagköltség) át tudják hárítani az MVM-re. Mindebből az következik, hogy 
gyakorlatilag elhanyagolható azon szabad és versenyképes erőművi kapacitások mennyi-
sége, amelyek ténylegesen megjelenhetnek és versenyezhetnek egymással a fogyasztók 
keresleti igényeinek kielégítése céljából. A kérdés az, hogy ha az MVM kezdeményezi 
is a hosszú távú áramvásárlási megállapodások befejezését, az adott erőmű képes-e 
elérni olyan piaci árat, amely fedezi az állandó és változó költségeit is. Képes-e rövid 
idő alatt hatékonyságnövelő intézkedések foganatosítására, amelyre eddig nem igazán 
volt rákényszerítve. 

A kínálati oldal bővítését jelentené, ha a hosszú távú áramvásárlási megállapodásokat 
adminisztratív módon felbontanák. Ez azonban az állam magánjogi szerződésekbe való 
beavatkozását jelentené, amely akár az állam, akár az ÁPV Rt. ellen indított választott 
bírósági perek sorozatát is jelenthetné, tekintettel arra, hogy az esetek egy jelentős részé-
ben egyik szerződő fél érdekében sem áll a hosszú távú áramvásárlási megállapodások 
felbontása. Ha erre sor is kerülne - vagy az MVM közüzemi kizárólagos vásárlói (single 
buyer) monopóliuma meg is szűnne - a nagy beépített kapacitással rendelkező erőművek 
elsősorban abban érdekeltek, hogy nagy mennyiségre szóló, egyenletes terhelést jelentő 

3 Erre példa - igaz nem Európából - az észak-amerikai PJM, amelynek piacát szakmai körökben a cent-
ralizált villamosenergia-piac klasszikus példájaként szokás emlegetni (PJM [20021, [2003a], [2003b]). 

4 Véleményem szerint rövid távon nem is várható, hogy lesz, bár számos előkészítő tanulmány már 
megjelent ezzel kapcsolatban. Meg kell jegyeznünk továbbá, hogy egy regionális együttműködést nélkülöző 
tisztán hazai piac valószínűleg nem is lenne életképes, mivel nem lenne kellően likvid. 
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bilaterális szerződést kössenek például egy nagy szolgáltatóval, vagyis ezek a kapacitá-
sok kevésbé lennének egy szervezett piacon a versenyző kínálat részei. 

A kínálati oldal bővítésén az sem segít sokat, hogy a hatályos szabályozás szerint az 
MVM köteles kapacitásaukciót kiírni, ha befagyott költségeinek megtérítését szeretné 
elérni. Megfelelően magas induló ár mellett ugyanis olyan kínálatot teremthet, amely 
egyrészt nem lesz versenyképes a saját portfoliójából kialakított kínálati árával szemben. 
Másrészt befagyott költség jogcímen a törvényi szabályozás szerint megkaphatja az auk-
ción elért eladási és a beszerzési ár közötti különbséget.5 

A helyzetet tovább rontja, hogy az MVM által korábban kötött hosszú távú importszer-
ződések következtében a rendszerösszekötő kapacitásokon a fizikai átviteli jogok egy 
jelentős része az MVM kezében összpontosul. Vagyis kielégítően olcsó importforrások 
birtokában az erőművekkel szemben akár olyan tárgyalási pozícióba is kerülhet, hogy 
azok szélsőséges esetben (például hosszú távú áramvásárlási megállapodások hiányában) 
olyan ár mellett kénytelenek értékesíteni a megtermelt villamos energiát az MVM részé-
re, amely a hosszú távú átlagköltségük fedezésére sem elegendő. 

Egy rövid gondolat erejéig térjünk vissza a hazai erőművi kapacitások felosztásához 
Cournot-versenyző stratégiai kapacitásokra, valamint kompetitív versenyző árelfogadó 
termelőkre. A szerzők a Paksi Atomerőmű árelfogadó magatartását azzal indokolják, 
hogy az atomerőművi technológia komoly technikai és gazdaságossági korlátot jelent a 
termelés gyakori és nagyarányú változtatását illetően. Ez talán így van az egy napon 
belüli (real time) spot piacon, de amint kilépünk ebből a gondolkodási rendszerből, és 
egy - a szerzők modelljének megfelelő - másnapi fizikai szállítási piacot veszünk alapul, 
az atomerőművet (bizonyos megszorításokkal) nyugodtan tekinthetjük a Cournot-ver-
senyzői csoport részének. Egyrészt mára nyilvánvalóvá vált, hogy az atomerőmű megle-
hetősen rugalmasan képes követni az igényváltozásokat, természetesen nem egyperces 
tartalék szintjén. Másrészt az MVM Rt. holding szinten képes lehet az érdekeltségi köré-
be tartozó szereplők mennyiségi ajánlatainak eleget tenni. Az MVM valószínűleg jelen-
leg is felhasználja Paksot stratégiai döntéseihez. Az MVM a hosszú távú áramvásárlási 
megállapodások következtében évente kénytelen egy bizonyos mennyiségű villamos ener-
giát átvenni a vele hosszú távú áramvásárlási megállapodásokon keresztül kapcsolatban 
álló erőművektől (garantált átvétel). Ezért előállhat olyan eset, hogy - más lehetőség 
nem lévén - különösen völgyidőszakokban kénytelen a közüzemből kiengedni, vagy 
pedig visszaterheltetni az atomerőművet azért, hogy olcsó importforrásainak hazai piacot 
biztosítva, ne kelljen - a „használd, vagy elvész" elv miatt - lemondania a rendszerössze-
kötőkön nyert fizikai átviteli jogáról. 

A modellszámítás kezelhetősége érdekében szintén lényeges determinációt jelent az, 
hogy a szerzők a spot piac kereskedési modelljének meghatározásakor kénytelenek le-
mondani arról, hogy az azonos hatékonyságú erőművi szereplők más hatékonyságú sze-
replőktől elkülönülten, a piac egy adott szegmensében tudjanak egymással versenyezni. 
Vagyis a kötelező jellegűen, egy termékkel kialakított szervezett piacon a különböző 
határköltségű termelők egy piacra kényszerülnek. Ez a modellszámítás eredményét tor-
zíthatja, mivel a kapacitását inkább blokktermékből lekötni szándékozó alaperőművet 
egy piacra kényszeríti az óránkénti termékeket kereső csúcserőművekkel. Vagyis a ter-
mékek blokk- és óránkénti periódusok szerinti differenciálásának hiánya akadályozza a 
termelőket kereskedési céljaik elérésében. 

A verseny fentiekből adódó hatékony ságcsökkenésének problémáját a szerzők azzal 

5 Megjegyzem, jelenlegi körülmények között az M V M sokkal inkább a megszerezhető átállási költség 
maximalizálásában érdekelt magas átlagköltségű hosszú távú áramvásárlási megállapodásokkal rendelkező 
erőművek alacsony áron történő árvereztetésével. 
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orvosolják, hogy a modellfeltevés szerint az erőművek nem kínálati függvényekkel, ha-
nem fix mennyiségekkel versenyeznek. 

Érdekességként megemlíthető, hogy a szervezett piacok azon tőzsdei (pool) típusú 
változata, amelyet a szerzők alkalmaznak, negatív hatással van a rendszer átlagköltségé-
re, mivel a piactisztító ár következtében az alacsony határköltségű erőművek általában 
jóval a fedezeti pontjuk feletti árat kapják. 

A szerzők a hazai nagykereskedelmi piac szimulációs modelljében figyelembe veszik a 
nemzetközi piac kínálatát is, tekintettel arra, hogy a magyar villamosenergia-rendszer -
rendszerösszekötő kapacitásain keresztül - része az európai együttműködő villamosenergia-
rendszernek. A szerzők a külföldi kínálatot egy regionális árampiacra vonatkozóan értel-
mezik. A modellszámítások kezelhetősége érdekében azzal a feltételezéssel élnek, hogy 
1. a regionális piac áramértékesítői nem képesek a magyarországi szállítások árának 
befolyásolására, illetve 2. Magyarország rendszerösszekötő kapacitásain behozható vil-
lamos energia nagysága kicsi ahhoz, hogy érdemben befolyásolja a regionális piacon 
uralkodó árszintet. Ezzel a két feltételezéssel alapvetően egyet lehet érteni, azonban némi 
pontosítást igényel a regionális árampiac definíciója. Adott nemzeti piacok csak akkor 
tekinthetők egy integrált regionális árampiac részének, ha a vizsgált nagykereskedelmi 
árak együtt mozognak. Vagyis az egyes országok nagykereskedelmi piacain kialakuló 
árak között erős korreláció figyelhető meg, amely egyben azt is jelenti, hogy a piacok 
hatékonyan működnek, mivel a piaci árak megfelelő mértékben tükrözik az összes hoz-
záférhető piaci információt. 

A nemzeti nagykereskedelmi árak közötti kapcsolat kimutatására a szakirodalom leg-
többször korreláció- és regressziószámításokat alkalmaz. Ilyen vizsgálatokat Boisseleau 
[2004] és őt megelőzően Brower [2002] végzett. E szerzők Schweppe és szerzőtárasai 
[1988] a nagykereskedelmi piacok árnivellálódásáról szóló azon elméletét használták fel, 
amely szerint egy integrált villamosenergia-piacon az egyes országok közötti árak - ceteris 
paribus - az országokat összekötő szűkös határkeresztező kapacitások használati jogának 
árával különböznek csak, amelyen keresztül az arbitrázs kiegyenlíti a nagykereskedelmi 
piacok árait. Boisseleau [2004] az EU-tagállamok nemzeti villamosenergia-piacaira vo-
natkozóan elvégzett lineáris korrelációszámításai és legkisebb négyzetek módszerével 
végrehajtott regressziószámításai azt mutatták, hogy Norvégia, Svédország, Finnország, 
Dánia együttműködő villamosenergia-rendszerének nagykereskedelmi piacán (a Nord 
Poolon), valamint a német-francia (nagykereskedelmi) tandemen kívül nem mutatható ki 
Európában regionális árampiac. 

Ez leginkább azt jelenti, hogy az egyes nemzeti piacok az igényekhez képest nem 
kielégítő nagyságú rendszerösszekötő kapacitásokkal vannak összekapcsolva, így az ar-
bitrázs lehetősége az árak nivellálására nem lehet teljes. Ez nem véletlen, mivel a jelen-
leg rendelkezésre álló rendszerösszekötő kapacitások a villamos energia belső piacára 
vonatkozó közös szabályokról szóló 96/92/EK európai parlamenti és tanácsi irányelv -
vagyis a piacnyitás - előtti piaci filozófiát tükrözik. Az árkülönbségeket kihasználó, 
versenyalapú - tehát nem csak a nemzeti rendszerek egyensúlyban tartását célzó energia-
csere - filozófiát azonban már nem tudják kielégíteni. Boisseleau [2004] eredményeit 
részben az is magyarázza, hogy a villamos energia határokon keresztül történő kereske-
delme esetére vonatkozó hálózati hozzáférési feltételekről szóló 1228/2003/EK európai 
parlamenti és tanácsi rendeletből egyelőre nem rajzolódik ki egy olyan hatékony szabá-
lyozási környezet, amely képes lenne megteremteni egy valóban egységes európai belő 
villamosenergia-piacot. 

A Paizs-Mészáros-szerzőpáros modellszámításához visszatérve, elmondható, hogy az 
általuk alkalmazott regionális piac nagy valószínűséggel nem tekinthető egységes piac-
nak. Vagyis egyrészt a regionális piacra vonatkozóan felállított feltételezéseiket nem 
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lehet egységes piacra értelmezni, hanem csak külön-külön a magyar szabályozási zóna 
közvetlen szomszédságában elhelyezkedő egyes országokra. Másrészt számításaik ered-
ményét torzítja az a tény, hogy a frankfurti villamosenergia-tőzsde áradatait használták 
mint a - statisztikailag nem kimutatható - regionális piacon az árjelző funkció feladatát 
betöltő szervezett piacot. 

A horizontális versenykorlátozás mérséklésének közvetett eszközeiről -
árnyaltabban 

Mint már említettem, írásomban nem arra fektetem a hangsúlyt, hogy megkérdőjelezzem 
a két kutató által használt elemzési módszer és az azokból nyert eredmények helyességét, 
hanem arra, hogy a felállított szimulációs modell feltevéseiből eredő torzulásokra hívjam 
fel a figyelmet. így teszek a szerzők által a horizontális versenykorlátozás mérséklésére 
javasolt közvetett eszközök tárgyalásakor is. A Paizs-Mészáros-szerzőpáros piacegyen-
súlyi szimulációs eredményei azt mutatták, hogy a kereslet árérzékenységének növelésé-
vel, illetve a rendszerösszekötő kapacitások erősítésével jelentősen fokozható a verseny. 
A villamos energia rövid távú árrugalmassága befolyásolhatóságának korlátaira tett meg-
állapításokkal egyet tudok érteni, azonban a rendszerösszekötő kapacitások növelésében 
rejlő lehetőségek véleményem szerint árnyaltabb megközelítést igényelnek. 

Önmagában igaz az a tétel, hogy az import kompetitív viselkedésre kényszerítheti a 
hazai piac domináns termelővállalatait. Kérdés ugyanakkor, hogy hosszabb távon rendel-
kezésre fognak-e állni a környező szabályozási zónákban tartós, gazdaságos (környezet-
kímélő) és export célból biztonságos működésű források. 

Az is igaz, hogy a rendszerösszekötő kapacitások növelésének két útja is lehetséges. 
Egyrészt megvalósítható új rendszerösszekötő elemek megépítésével és üzembe helyezé-
sével, másrészt a meglévő elemek „áteresztő" képességének fokozásával. Egyetértek a 
szerzőkkel, hogy az első megoldás költséges és időigényes. A második lehetőség túlérté-
kelésétől azonban óva intek. Egyrészt az európai rendszeregyesülés úgynevezett 2. szink-
ronzónájának (Albánia, Bosznia-Hercegovina, Bulgária, Görögország, Macedónia, Ro-
mánia, valamint Szerbia és Montenegró) 2004 októbere utáni párhuzamos üzemelése mit 
sem segít, ha az erőművek környezetvédelmi okokból, vagy az EU-val kötött megállapo-
dások alapján kénytelenek leállni, ami azt jelenti, hogy térségünk kereslete és kínálata 
kiegyenlített lesz. Ukrajnával kapcsolatban meg kell jegyezni, hogy szinkronizálás nél-
kül - aminek időpontja egyelőre nem becsülhető meg - a jelenlegi villamosenergia-im-
port nagysága hálózati stabilitási okok miatt nem növelhető tovább. 

A szinkronizálások megvalósulásával - többek között - az is kérdés, hogy a párhuza-
mos áramlások milyen mértékben rendeződnek át, vagyis az elosztható nettó átviteli 
kapacitások miként fognak alakulni, tehát mekkora átviteli megbízhatósági tartalékot kell 
tartania a rendszerirányítónak. 

A határkeresztező kapacitások elosztásával kapcsolatban meg kell említeni az MVM 
hosszú távú importszerződéseinek nagyságát, amely a jelenlegi importforrások közel 80 
százalékát teszi ki. Ez az érték olyan domináns pozíciót jelent mind a közüzemi engedé-
lyes, mind a szabadkereskedelmi társasága részére, ami - legalábbis - középtávon torzít-
hatja az eredményeket. 

A fizikai infrastruktúra tárgyalása mellett fontosnak tartom az európai és hazai szabá-
lyozási környezet azon elemeinek számbavételét, amelyektől a modellszámítás kezelhe-
tősége érdekében történő eltekintés torzíthatja a szimuláció eredményeit. 

Kiindulásképpen vizsgáljuk meg a tranzitáramlások okozta költségek megtérítésének 
európai gyakorlatát! A szerzők a regionális piacra vonatkozó feltételezéseik helyességét 
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- többek között - azzal támasztják alá, hogy a villamos energia határkeresztező kereske-
delmének megkönnyítésére irányuló európai uniós szabályozás fejlődésének köszönhető-
en egyre olcsóbbá válik a távoli országokba történő szállítások tranzitálási költsége. E 
kijelentéssel első megközelítésben egyet lehet érteni, mivel a 1228/2003/EK-rendelet 
értelmében a határkeresztező áramlásokat nem lehet szabályozási zónánként kivetett tran-
zitdíjjal terhelni, ami ténylegesen csökkenti a határkeresztező kereskedelem költségeit. A 
jogszabály ugyanakkor rendelkezik az átviteli rendszerirányítók (Transmission System 
Operator, TSO) közötti költségkompenzációs rendszer bevezetésről, amelynek célja adott 
szabályozási zóna által keltett export- és importáramlások következtében másik szabályo-
zási zóna (horizontális) átviteli hálózatában keletkező áramlások miatt felmerülő költsé-
gek megtérítése - függetlenül attól, hogy az áramlás bejelentett tranzitnak vagy párhuza-
mos áramlásnak minősül. Az európai hálózati rendszerirányítók szövetsége (European 
Transmission System Operators, ETSO) ezen költségek megtérítésére egy multilaterális 
magánjogi szerződésrendszert hozott létre (CBT-szerződés), amelyet a legtöbb európai 
átviteli rendszerirányító aláírt. A jelenleg hatályos CBT-rendszer pénzügyi részének rész-
letes ismertetésétől - terjedelmi okok miatt - itt eltekintek, azzal kívánok foglalkozni, 
amely a 2. szinkronzónából történő villamosenergia-áramlások szempontjából lénye-
ges. Az európai hálózati rendszerirányítók szövetsége a költségek pénzügyi elszámolá-
sára egy CBT-alapot hozott létre, amelybe a átviteli rendszerirányítók befizetéseket 
teljesítenek és kifizetésekben részesülnek. A befizetések egyik jogcíme a periféria-
országok hozzájárulása, vagyis a CBT-megállapodást alá nem író országok6 export-
őrei/kereskedői az azt aláíró országok területére csak úgy szállíthatnak villamos energi-
át, ha egy 1 euró/MWh nagyságú explicit betáplálási díjat megfizetnek a határos CBT-tag 
átviteli rendszerirányítónak, aki ezt befizeti az alapba.7 Ez a betáplálási díj olyan költsé-
get jelent, amelytől nem lehet eltekinteni az import határköltségének megállapításakor. 
Igaz ugyan, hogy jelenleg a Magyar Villamosenergia-ipari Rendszerirányító Rt. (Mavir) 
viseli a betáplálási díjat - és egyben szétteríti az összes rendszerhasználó között - , de ez 
még rövid távon sem tartható fenn, mivel folyamatos, máshonnan meg nem térülő költ-
séget generál a rendszerirányítónál.8 Vagyis a szimulációs modellt úgy kell átalakítani, 
hogy figyelembe vesszük az explicit betáplálási díjat. Ezt kétféleképpen tehetjük meg. 
Egyrészt élhetünk azzal a feltételezéssel, hogy a magyar piacot két rendszerösszekötő 
kapacitás kapcsolja a szomszédos piacokhoz: egyik a perifériaterületekhez, másik pedig 
a CBT-területhez. Ekkor két importnagyságot kell figyelembe venni, ahol a perifériate-
rületről érkező kínálat határköltségéhez hozzá kell adni az explicit betáplálási díjat. A 
másik megoldás, hogy fenntartjuk a szerzők eredeti feltételezését a rendszerösszekötő 
kapacitásról, és ekkor az aktuális vállalati áramlásoknak (load flow) megfelelő arányban 
kell figyelembe venni a betáplálási díjat. 

A rendszerösszekötő átviteli kapacitások áteresztőképességének növelése érdekében 
érdemes elidőzni a Mavir Rt. tulajdonosi helyzetén is. A Mavir jelenleg független rend-
szerirányítóként (ISO) működik, azaz egyrészt kizárólag a rendszerirányításhoz szüksé-
ges eszközök felett rendelkezik - igaz ugyan, hogy nagy részét az MVM-től bérli nem kis 
összegekért(!) - , másrészt a többi piaci szereplőnek nincsenek felette tulajdonosi jogosít-
ványai, mivel kincstári tulajdonban van a Gazdasági és Közlekedési Minisztérium tulaj-

6 Perifériaországok: Egyesült Királyság, Marokkó, Horvátország, Albánia, Macedónia, Bulgária, Romá-
nia, Orosz Államszövetség, Ukrajna, Belarusz, valamint Szerbia és Montenegró (vagyis részben a 2. szink-
ronzóna) . 

7 Ezt a díjat a perifériaországokból menetrend szerint beszállított villamos energia után kell megfizetni. 
8 Ez a tétel párosulva azzal a költséggel, ami annak tudható be, hogy a tranzittól az import felé tolódtak 

a magyar horizontális hálózaton mért áramlások, 2004 augusztusára olyan helyzetet idézett elő, hogy a 
magyar rendszerirányító nettó befizetővé vált. 
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donosi joggyakorlása mellett. Felmerülhet a kérdés, hogy mi történne akkor, ha a Mavir 
ISO típusú rendszerirányítói státusának átviteli rendszerirányító (TSO) típusúvá történő 
- napjainkban aktuális - átalakításával párhuzamosan egyben oly módon változna meg 
tulajdonosi szerkezete, hogy abban az MVM többségi, vagy 100 százalékos tulajdonrészt 
szerezne. Vagyis az átviteli rendszerirányító a MVM holding részévé válna például leány-
vállalati státusban. Ebben a helyzetben a tulajdonos immanens érdeke lehet, hogy a nettó 
átviteli kapacitások megállapítása során az átviteli megbízhatósági tartalékot minél maga-
sabban tartsa, például azért, hogy azt felhasználva úgy tudjon olcsó határkeresztező ke-
reskedelmet folytatni, hogy az explicit aukción ne kelljen fizikai átviteli jogot szereznie. 
Vagyis a rendszerirányító tulajdonosi szerkezetének kialakítása során érdemes elkerülni 
azt a helyzetet, hogy a jelenlegi importkapacitások meghatározó részaránya felett rendel-
kező MVM további piaci erőfölényhez juthasson azáltal, hogy tulajdonosi jogosítványait 
gyakorolván - bármely szigorú szabályozóhatósági szabályozás ellenére is - tovább szűkít-
hesse a piaci szereplők számára rendelkezésre álló beszerzési lehetőséget. 

Befejezésül érdemes szót ejteni a határkeresztező kereskedelem, közelebbről az átvite-
li kapacitások kihasználási lehetőségeiről az Európai Unió szabályozási környezetének 
középtávú fejlődése tükrében. A jelenlegi szabályozási környezetben a rendszerirányítók 
egymástól függetlenül, vagy esetleg közösen árvereztetik a szabályozási zónáikat össze-
kapcsoló rendszerösszekötő elemek kapacitásait. Egy ilyen aukciós eljárás csak akkor 
jelent hatékony kimenetet az együttműködő villamosenergia-rendszer egésze szempont-
jából, ha az adott határkeresztező áramlás lehetőség szerint csak egy rendszerösszekötő 
kapacitást vesz igénybe. Ha a kereskedelmi tranzakció több szabályozási zónát érint, 
akkor az adott piaci szereplőnek minden egyes érintett rendszerösszekötő kapacitáson 
fizikai átviteli jogot kell lekötnie, ami csökkenti a nagykereskedelmi piacok árkülönbsé-
géből adódó arbitrálási lehetőségek gazdaságos kihasználhatóságát, másrészt nehezíti az 
érintett átviteli rendszerirányítók számára a párhuzamos áramlások kezelését. Az említett 
problémák kezelése érdekében középtávon várható, hogy az európai szabályozási kör-
nyezet elmozdul az ETSO által javasolt koordinált aukciós eljárás irányába (ETSO [2001]), 
mivel az Európai Bizottság részéről kitapintható az a törekvés, hogy a jövőben összehan-
goltan történjen a rendszerösszekötő kapacitások allokálása (.EC [2003], [2004]). 

Ha ez megvalósul, akkor a szerzők számítási eredményei torzulhatnak, mivel a regioná-
lis piac kínálatának mennyisége és határköltsége átrendeződhet. Miért? A koordinált aukci-
ós eljárás - szakítva az explicit aukciós eljárás szerződéses útvonalának logikájával - úgy-
nevezett tehereloszlási (áramlási) faktorokat (power distribution factor) használ annak ér-
dekében, hogy a kereskedelmi tranzakciók okozta tényleges áramlásokat - beleértve a 
párhuzamos áramlásokat is - figyelembe véve, szimultán allokálja az együttműködő 
villamosenergia-rendszer összes rendszerösszekötő elemének kapacitásait. Ehhez matema-
tikai optimalizációs eljárást alkalmaz, amelynek segítségével kiválaszthatók azon adott betáp-
lálási és vételezési pontpárra vonatkozó fizikai átviteli jogra tett ajánlatok, amelyek az 
áramlási faktorok által jelzett, igénybe venni szándékozott összes rendszerösszekötő ele-
met a legtöbbre értékelik. Kérdés, hogy a koordinált aukciós eljárás mellett kapnak-e 
fizikai átviteli jogot a hazai piacon versenyző szereplők, és ha igen, akkor mekkora 
mennyiségben, milyen költségen. Vagyis könnyedén előállhat egy olyan helyzet, hogy a 
magyar piacra vonatkozó ajánlatok nem lesznek versenyképesek - például a jelentős 
párhuzamos áramlások miatt - a más szabályozási zónákra tett ajánlatokhoz képest. 

A fentiekkel kapcsolatban még egy problémára ki kell térni. A piacnyitás óta eltelt 
időszakban az Európai Unió belső villamosenergia-piacának kontinentális részén9- a pi-

9 Kontinentális Európán az EU-tagállamokat értem, amelyek alól kivétel az Egyesült Királyság, Írország, 
Dánia, Finnország, (Norvégia) és Svédország. 
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aci környezet szülte rövid távú érdekeknek megfelelően - folyamatosan csökkennek a 
fogyasztói igények és a rendszertartalékok kielégítésére igénybe vehető szabad erőművi 
kapacitások. Valószínű, hogy Európa legtöbb szabályozási zónája tőlünk keletről próbál-
ja majd meg kielégíteni növekvő fogyasztói igényei fedezését. Ekkor még inkább jelent-
kezhet a koordinált aukciós eljárással kapcsolatban említett magyar vonatkozású problé-
ma. Továbbá, a magyar piac energiatermelésre felhasználható részének csökkenését je-
lentheti, ha a magyar rendszerben a megemelkedő hálózati áramlások (load flow) olyan 
kilengéseket idéznek elő, amit kénytelen a hazai rendszerirányító a kiegyenlítő piaci 
beszerzéseinek növekedésével szabályozni. Vagyis egy ilyen forgatókönyv bekövetkezte 
esetén szűkülne a fogyasztói igények kielégítésére rendelkezésre álló energiatermelési 
lehetőség, ami akár a piachatalmi problémák felerősödéséhez is vezethet. 

* 

írásomban arra törekedtem, hogy felhívjam a figyelmet a magyar áramtermelő piac szi-
mulációs modelljének azon legfontosabb, a valóságot túlzóan leegyszerűsítő modellfelte-
véseire, amelyek torzítóan hathatnak a vizsgálat eredményeire. Az általam vizsgált kér-
dések és megfogalmazott megállapítások mindegyike nem adaptálható ugyan közvetlenül 
a szimulációs modellbe, de számos részeleme beépíthető úgy, hogy közben a modellszá-
mítás kezelhetősége nem romlik. Remélhetően írásom eléri célját, és hozzá tud járulni a 
Paizs-Mészáros-szerzőpáros fontos és előremutató tanulmánya által vizsgált témakör to-
vábbi eredményes kutatásához, elemzéséhez. 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. február (195-198. o.) 

Tudásalapú gazdaság és munkaerőpiac Magyarországon 
a 21. században 

M T A K ö z g a z d a s á g t u d o m á n y i In t éze t , Szirák, 2004 . n o v e m b e r 5 - 6 . 

Szirák munkagazdászokat, a munkapiaccal foglalkozó más közgazdászokat és számos 
más érdeklődó't látott vendégül. A konferencia nemcsak az MTA Közgazdaságtudományi 
Intézete fennállásának 50. évfordulójára rendezett eseménysorozatba illeszkedik, de több 
év kitérő után ez az első alkalom, hogy a már hagyományosnak mondható találkozó 
visszatérhetett korábban megszokott helyszínére. A bemutatott anyagok jórészt a konfe-
rencia címével azonos elnevezésű NKFP-program keretében születtek, melyet a KTI a 
konzorcium vezetőjeként a Corvinus Egyetem (korábban BKÁE) emberi erőforrás tan-
székével és a Központi Statisztikai Hivatal bonyolít. 

Az előadások sorát Kertesi Gábor (MTA KTI) nyitotta, Varga Júliával (Corvinus Egye-
tem, emberi erőforrások tanszék) közösen írt Foglalkoztatás és iskolázottság Magyaror-
szágon című tanulmányával, amely a nagyarányú hazai inaktivitás egyik fő okára, az 
iskolarendszer össztársadalmi szempontból kevéssé hatékony működésére hívja fel a fi-
gyelmet. A szerzők három szakaszban érvelnek amellett, hogy bár az inaktivitás kérdése 
több szempontból is közelíthető, az oktatásé azért emelkedik ki mind közül, mert a jövő 
munkapiacát a legnagyobb mértékben és közvetlenül befolyásolja. Arra a „talányra", 
hogy a magyar potenciális munkavállalók képzettségét figyelembe véve a foglalkoztatás 
szintje nemzetközi összehasonlításban megmagyarázhatatlanul alacsony, egy korrekció 
javaslatával válaszolnak. Ha ezt alkalmazva a szakmunkás, illetve szakiskolai végzettsé-
gűeket az „alsó középfokú" végzettségi osztályba soroljuk, kiderül, hogy nem a foglal-
koztatás szintje alacsony, hanem az iskolázottságé. Magyarázatot is kapunk arra, hogy ez 
miért van így. Az iskolai oktatás minőségének közvetlen vizsgálata nélkül is kiderül, 
hogy az iskolarendszer egésze meglepően nagy veszteséggel dolgozik: a szerzők becslése 
szerint az 1980-as évek óta a 20 évesek legalább 20 százaléka legfeljebb a korrigált „alsó 
középfokú" végzettséggel fejezi be tanulmányait, ami átlagosan egyenlő a munkapiaci 
esélytelenséggel. Mindezek miatt ajánlatos nemcsak a „beiskolázottság", de a végzettség 
szintjét tovább emelni, mindenekelőtt azokban a társadalmi rétegekben, ahova az expan-
zió a családi háttér gátló hatása miatt nem jutott, nem juthatott el. A tanulmány azoknak 
az aggodalmaknak az eloszlatásával zárul, amelyek túlképzés veszélyét hangsúlyozzák. 
Mind a középfokú oktatásban az érettségit adó iskolatípusokba belépők számának az 
emelkedése, mind a felsőfokú végzettségűek teljesítménye a nemzetközi olvasásvizsgála-
ton (SIALS) azt mutatja, hogy az iskolázottság megszerzése ma Magyarországon kifizető-
dő vállalkozás. 

Mintegy az első tanulmány utolsóként elhangzott érveit továbbgondolva, Köllő János 
(MTA KTI) a nemzetközi olvasásvizsgálat eredményeinek tükrében, nemzetközi össze-
hasonlításban értékelte a magyar foglalkoztatás helyzetét. A foglalkoztatási ráta 
dekompozícióját ismételten elvégezve, kiderül, hogy a magyarországi és tágabb értelem-
ben a „visegrádi országokban" a foglalkoztatás aránya még a relatív béreket és az emberi 
tőke nagyságát figyelembe véve is alacsony. Mindez a fent javasolt korrekció elvégzése 
nélkül igaz - Köllő a végzettségek tartalmi standardizálására egy alternatív, az 
iskolázottságkategóriákhoz tartozó képességek közötti eltérésekre alapuló eljárást hasz-
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nál. Ezt végeredményben egy, a foglalkoztatás magyarázatára felállított két egyenletből 
álló rendszer becsléséhez használja fel, amelyben a képzetlen dolgozók relatív bérét (a 
fentiekben megtisztított) relatív teljesítményük magyarázza, a foglalkoztatási arányt pe-
dig a relatív bér. Az eredmények azt mutatják, hogy (az egyébként nem szignifikáns) 
bérhatást kiszűrve, a foglalkoztatásnak még mindig marad egy olyan markáns összetevő-
je, amelyet egy az országot jelző változó megragad. Vajon minek az eredménye ez? Az 
1990-es évek elején elbocsátott emberek nagy tömegeinek máig is érezhető hatásának? 
A bérmunkát alkalmazó mikrovállalati szektor fejletlenségének? A segély- és nyugdíj-
rendszer okozta ösztönzési problémáknak? Az elemzésből e kérdések fontossága kiderül, 
a válasz azonban: nem. 

A foglalkoztatás pillanatnyi szintje mellett hosszú távon legalább ilyen fontos az, hogy 
a szerkezet mennyire képes alkalmazkodni a gazdasági környezet változásához. Körösi 
Gábor (MTA KTI, CEU) előadása túllép az átlagos vállalat fikcióján, amikor azt vizsgál-
ja, hogy azonosíthatók-e olyan vállalatcsoportok, amelyekre az utóbbi években erőteljes-
ebben hatott a piaci verseny szorító hatása, mint másokra. Az elemzés kerete a vállalati 
bér- és munkakeresleti függvény. Körösi empirikus vizsgálatában a vállalat által fizetett 
teljes bérköltségét szerepelteti, amivel ugyan elveszti a dolgozókra vonatkozó egyéni 
információt, megnyeri viszont a dinamikus vizsgálat lehetőségét: magyarázó változóként 
nemcsak a foglalkoztatottak azonos és megelőző időszakban mért létszámát, de a meg-
előző időszak teljes bérköltségét is felhasználja. Az egyenletek becslése ágazatonként és 
évenként történik, szisztematikusan vizsgálva egyes változócsoportok (piacszerkezet, 
tulajdon, termelékenység) hatásának szignifikanciáját. A főbb eredmények a követke-
zők: 1. az egyes időszakok között nem stabil a becsült paraméterek értéke, összevonásuk 
így nem megfelelő eredményt adhat; 2. kivételes esetektől eltekintve, ágazatonként vizs-
gálva a piacszerkezet és a tulajdon változói nem voltak szignifikánsak a béregyenletek-
ben; 3. a munkakeresletre elsősorban az importverseny változói hatnak. 

A szünetet követően a vállalatok alkalmazkodása után a háztartásokra terelődött a szó: 
Molnár György (MTA KTI) annak a - Kapitány Zsuzsa (MTA KTI) és Virág Ildikó 
(MTA KTI) közreműködésével végzett - kutatásának az eredményeit ismertette, amely a 
háztartások jövedelmi egyenlőtlenségeit és mobilitását, valamint aktivitási és képzettségi 
mobilitását vizsgálta. Témáján túl a munka érdekessége, hogy a KSH háztartási költségve-
tési felvételének viszonylag ritkán használt adatbázisán alapul, amelyet panelszerkezetű 
vizsgálatra Molnár György munkája tett alkalmassá. Molnár előadásából kiderült, hogy 
miközben a jövedelmek (és kiadások) az utóbbi időben folyamatosan emelkednek, a mo-
bilitásról ugyanez nem mondható el. Ez annak is köszönhető, hogy a jövedelmi egyenlőt-
lenségek 1990-es évek első felében megfigyelhető növekedése az évtized végére mérsék-
lődött ugyan, de a 2000-es évektől ismét elindult. A két jelenség együttesen annak a 
következménye, hogy az időközben megindult gazdasági növekedésből a szegény és gaz-
dag családok igen eltérő mértékben részesültek. Mindez együttesen mind a mért objek-
tív, mind az érzékelt relatív jövedelmi távolságok növekedéséhez vezetett. A jövedelmi 
és kiadási helyzet szokásos felmérését 2001-ben kiegészítő kérdőív tanulsága szerint a 
nehéz helyzetbe került háztartások alkalmazkodásának legfontosabb módja az, hogy ki-
adásaikat visszafogják. Noha az alkalmazkodás aktív eszközei erősen a háttérbe szorul-
tak, a munkateljesítmény fokozása is a viszonylag sokat említett lehetőségek között jelent 
meg. 

Az előadáshoz fűzött megjegyzéseiben Salamin Judit (KSH) hangsúlyozta az időbeli 
változásokat vizsgáló kutatások fontosságát, és ígéretet tett arra, hogy a KSH háztartási 
költségvetési felvételének mintája a jövőben jelentősen javulni fog, különös tekintettel 
annak panel jellegére. 

Az előadás második részében Virág Ildikó (MTA KTI) beszélt a fiatalok iskoláztatási 
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esélyeiről, szintén a KSH háztartási költségvetési felvétel rotációs paneljének felhaszná-
lásával nyert eredmények alapján. Az ismertetett tanulmány a középfokú és felsőfokú 
továbbtanulás választásának, illetve a nem tanuló inaktivitás esélyeit vizsgálta a 15-19, 
és a 20-24 éves fiatalok körében jövedelmi pozíció, valamint a felmenők végzettsége 
szerint, illetve regionális viszonylatban. Ezek alapján megállapítható, hogy noha kimu-
tatható némi mobilitás az egyes csoportok között, a hátrányos anyagi helyzetből induló 
fiataloknak igen kicsi az esélyük arra, hogy magas szintű képzettségre tegyenek szert. A 
rossz anyagi helyzet az esetek nagy többségében a szülők inaktivitásának a szinonimája, 
így az eredmények visszaköszönnek a Kertesi-Varga-tanulmányban hallottaknak. 

A háztartások után ismét egy ugrással a különféle léptékű regionális különbségek ala-
kulásáról kaphattunk áttekintést Nemes Nagy Józseftől (ELTE, regionális földrajzi tan-
szék). Az előadás gondolati vázát az egyes régiók, országok gazdasági növekedése és a 
közöttük megfigyelhető különbségek időbeli alakulásának elméleti és empirikus vizsgála-
ta adta. A mindenekelőtt S. Kuznyec, J. Williamson, valamint az előadó saját munkássá-
gára támaszkodó bevezető elméleti érveket sorakoztatott fel amellett, hogy miért várha-
tunk a fejlettség és a regionális egyenlőtlenségek között nemlineáris, kezdetben pozitív, 
végül negatív összefüggést. Az empirikus eredmények részben illusztrálják, részben ár-
nyalják ezt a hipotézist. Bár nemzetközi viszonylatban a regionális tagoltság terén tapasz-
talható változás, Magyarországon csak jóval kisebb mértékű. Az ország nyugati felén és 
Budapest környékén kialakult fejlett és fejlődő övezettel továbbra is éles ellentétben áll-
nak az ország északkeleti és délnyugati részének egyelőre stagnáló területei. Az előadó 
végül a regionális szintű döntéshozatallal és forráselosztással kapcsolatos kétségeit hang-
súlyozta, amelyek alapján levonta a következtetést, miszerint az említett problémák meg-
oldását nem ettől az adminisztratív változástól kell várnunk. 

Az első nap előadásainak sorát Németh Nándor (MTA KTI) zárta, aki egy alapvető 
infrastrukturális elemnek, az autópályáknak a területi egyenlőtlenségekre gyakorolt hatá-
sát elemezte. A vizsgálat az, hogy mi az autópályák szerepe a regionális tagoltság alakí-
tásában, ha azt a munkanélküliségi rátával és az egy főre jutó jövedelemmel ragadjuk 
meg. Választ a kérdésre különféle szinteken, különféle módszerek alkalmazásával ka-
punk. Az egyes területek fenti változókkal mért teljesítményében mutatkozó különbsége-
ket elsőként az autópályától mért távolság, másodszorra az autópályák meghatározott 
közelségébe tartozás, illetve nem tartozás tényének függvényében megragadó regresszi-
ós modell mutatja be. Noha nem minden pálya és térsége esetében egyöntetű a tanulság, 
a levonható következtetés iránya ugyanaz: az autópályák közelsége (akárhogy is mérjük 
azt) pozitív korrelációt mutat a fejlettséggel. 

A második nap előadásainak sorát Galasi Péter (Corvinus Egyetem, emberi erőforrá-
sok tanszék) nyitotta, a diplomások munkapiaci helyzetét taglalva. Vizsgálódásainak kö-
zéppontjában az a kérdés állt, hogyan fogadta a munkapiac a kilencvenes évek során 
radikálisan megemelkedő számú friss diplomást. Legfőbb következtetése az, hogy nem 
állja meg a helyét az a közkeletű feltételezés, amely szerint a megnövekedett 
diplomáskibocsátás a diplomák leértékelődését, a diplomások munkapiaci lehetőségeinek 
romlását eredményezte volna. A vizsgált időszakban éppen ellenkező folyamatok figyel-
hetők meg (bár nyilván nem a diplomások számának növekedése következtében): több 
mutató alakulása bizonyítja, hogy a diplomások esélyei javultak a munkapiacon. 

Az egyes években nappali tagozaton felsőfokú oklevelet szerzők száma 1994-től kez-
dett számottevő mértékben emelkedni, és az ekkor elkezdődött trend csupán 2001-ben 
tört meg kissé. Ennek ellenére az időszak során a felsőfokú végzettségűek munkanélkü-
liségi rátája nemhogy nem emelkedett, de mérséklődött is - a legnagyobb mértékben 
éppen 1996 és 1997 között. Mindezzel párhuzamosan - és sokak várakozásával ellentéte-
sen - folyamatosan javult a felsőfokú végzettségű munkavállalók és az általuk betöltött 
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munkahelyek illeszkedése is. 1997 óta jelentősen megemelkedett a felsőfokú végzettsé-
get igénylő foglalkozásokban foglalkoztatott diplomások aránya, és ugyanakkor nem csök-
kent a felsőfokú végzettséggel (a középfokú végzettségűekhez képest) elérhető bérprémi-
um nagysága sem. 

Varga Júlia (Corvinus Egyetem, enberi erőforrások tanszék) előadása bizonyos érte-
lemben folytatta az előző előadás gondolatmenetét. A túlképzés ellen érvelők gyakran 
nemcsak a képzés szintje szerinti szabályozást vennék feszesebbre, de sokszor a kibocsá-
tás szakterületek szerinti komolyabb tervezését is sürgetik. Az előadás éppen ez utóbbi 
kérdést firtatta, jelesül: milyen következményekkel jár az, hogy az állami felsőoktatásban 
a felvehető diákok szakok szerinti megoszlása felülről szabályozott, nem pedig a kereslet-
kínálat elvei szerint alakul. A jelenlegi központi szabályozás - és az első diploma meg-
szerzésének állami finanszírozása - a költségek csökkentésével azt eredményezik, hogy 
jelentős kereslet támad olyan szakok iránt is, amelyek elvégzésével kevés hozadék reali-
zálható. A fiatal diplomások életpálya-vizsgálata (Fidév) eredményeire támaszkodva, az 
előadó megmutatta, hogy az 1998-ban és 1999-ben nappali tagozaton végzett friss diplo-
mások körében 50 százalék fölött van azok aránya, akik rövid időn belül újabb felsőfokú 
végzettség megszerzésére vállalkoztak. Feltűnő az is, hogy a másodikként elvégzett sza-
kok szerkezete erőteljes hasonlóságot mutat a felsőoktatásba jelentkezők által első helyen 
megjelölt szakok szerkezetével. Ez úgy lehetséges, hogy az összes „újradiplomázónak" 
60 százaléka nem a diploma „szintjét" korrigálja (például főiskolairól egyetemire vagy 
éppen egyetemiről PhD-fokozatra), hanem másodikként az elsőtől eltérő szakot választ. 
Mindez arra mutat, hogy ez a folyamat az állami beavatkozás rendkívül pazarló korrek-
ciója. A hallgatók túlzott időráfordítással, immár önerőből szerzik meg a munkapiaci 
sikert valóban biztosító diplomát. Ha azonban ez így van, elképzelhető, hogy nem a 
szakok szerinti képzés további koordinálásáról, hanem inkább liberalizálásáról kellene 
beszélni. 

Az utolsó előadás Nagy Gyuláé és Bódis Lajosé volt (mindketten a Corvinus Egyetem 
szociológia és szociálpolitika tanszék munkatársai), amelyben egy rendkívül érdekes el-
sődleges kutatás eredményeit adták közre. A vizsgálat fő kérdése az volt, hogy a munka-
keresés számonkérése milyen hatást gyakorol a munkanélküli-járadékban részesülők ma-
gatartására, a munkanélküli-státusból való kilépésük valószínűségére. Ennek mérésére a 
kutatók az Országos Foglalkoztatási Hivatal közreműködésével kísérleti helyzetet hoztak 
létre. A vonatkozó törvény adta lehetőségeket nem maximálisan kiaknázó általános gya-
korlatot felismerve, a regisztrált munkanélküliek egyik csoportját gyakrabban rendelték 
be a Hivatal kirendeltségeibe, mint a többieket. A munkanélküliek időbeli követése lehe-
tővé tette annak mérését, hogy az így kialakított „kezelés" milyen hatást gyakorolt a 
kilépési valószínűségekre. Noha az eredmények első megközelítésben nem átütök (pusz-
tán a középkorú nők esetében mutatható ki statisztikailag szignifikáns hatás), a kutatás 
legfőbb érdeme nem is ez. Sokkal fontosabb az, hogy az OFH-val példaértékű együttmű-
ködésben sikerült alkalmazni egy ma még Magyarországon ritka, de igen hasznos kutatá-
si eszközt, a kísérletet. Hasonló, ha nem nagyobb jelentőségű az a tény, hogy a felvetett 
kérdés hangsúlyt kapott. Ma még ugyanis úgy tűnik, hogy sem a munkanélküliek, sem 
pedig az ellátó rendszerek velük dolgozó munkatársai számára nem nyilvánvaló, hogy 
első számú feladatuk: az aktív munkakeresés, illetve az, hogy a munkát keresőnek ebben 
segítségére legyenek. 

Blaskó Zsuzsa-Cseres-Gergely Zsombor 

Blaskó Zsuzsa KSH NKI. 
Cseres-Gergely Zsombor MTA KTI-CEU. 
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Simonovits András: Nyugdíjrendszerek: tények és modellek 
Budapest, Typotext, 2002, 226 oldal 

Valamikor az elmúlt évben nagy örömmel nyugtáztam a szerzőtől kapott (tisztelet)példányt. 
Minthogy a zárójelbe tett jelzőből még nem következik és az alábbiak megértésében némi 
segítséget jelent, azért már itt sietek kijelenteni, hogy én nagyon kedvelem a szerzőt: 
emberileg, szakmai érdemeiért stb. Bár maga az előző mondatbeli nem túlságosan erede-
ti közlés különösebb indoklást amúgy nem igényel! Ahogyan az szokás(?), még lapozgat-
tam is a könyvet. (Körülbelül ez a helyes leírása akkori tevékenységemnek.) Elsősorban 
a tartalomjegyzék, valamint azon előszóbeli állítás alapján, hogy a szerző e könyv alap-
ján oktat különféle egyetemeken, valami olyasmit gondoltam, hogy (végre) a nyugdíj-
rendszerekről is született egy kézikönyféle. Azért csak „kézikönyvféle" és nem kézi-
könyv, mert a könyv terjedelmét ehhez túlságosan szerénynek éreztem, illetve a téma 
annyira szerteágazó, hogy egy minden problémát, szempontot stb. lefedő kézikönyvet 
megírni talán lehetetlen is. (A szerző - talán túl szerényen - mindössze annyit állít, hogy 
csak nagyon kevés hasonló összefoglaló írás található a nemzetközi irodalomban.) 

Mit - és sokkal inkább - , hogyan foglal össze a könyv? Sok tudnivalót az öregségi 
nyugdíjakról, konkrét rendszerekről és kapcsolódó matematikai modellekről. A szerző a 
művében nyugdíjakra, rendszerekre, modellekre vonatkozó mondanivalóját eredeti mó-
don csoportosítja három részbe. Az első rész a nyugdíjrendszerek mikro-, a középső rész 
a makroökonómiájával foglalkozik, a harmadik részben pedig speciális kérdéseket tár-
gyal. Több téma többször is megjelenik. A Függelék is két, korábban már érintett témát 
tartalmaz. (Ennek nagyon egyszerű oka, hogy mindkét terület „közel áll" a szerzőhöz. 
Az olvasó ezt vagy már tudja, vagy a könyvből is kitalálhatja, hogy mindkét területen, 
nevezetesen mind az úgynevezett optimális nyugdíj ösztönzésben, mind pedig az együtt 
élő nemzedékeknek nevezett modellekkel kapcsolatban a szerzőnek komoly saját ered-
ményei vannak. Utóbbiak a korábbiak, az előbbiek egészen újnak tekinthetők.) A köny-
vet a korábban szereplő (többnyire kitűnő) feladatok megoldásai, jelöléslista, irodalom-
jegyzék és tárgymutató egészíti ki. (Valamint tartalmaz egy hibajegyzéket is, ami - saj-
nos - nem teljes, de ilyen jegyzék, különösen manapság, csak nagyon ritkán fordul elő.) 

Nézzük egy kicsit részletesebben! Az első rész első fejezete egyszerű életciklusmodellek-
kel foglalkozik. Az életciklusmodellek az egyén életét három szakaszra bontva (munkába 
lépés előtti szakasz, munkában, majd nyugdíjban töltött szakasz) a fogyasztásainak és a 
jövedelmeinek kapcsolatát vizsgálják. A következő fejezetben a szerző bevezet néhány 
élettartamhoz kapcsolódó valószínűséget, és ezeket figyelembe véve, a (várható) fogyasztás 
és jövedelem kapcsolatát elemzi. így jut el az életbiztosításhoz legközelebb álló azon 
nyugdíjbiztosításhoz, ami a befizetésekkel meghatározott tőkésített rendszer (harmadik 
fejezet). Kisebb tételeket fogalmaz meg (például a helyettesítési értékre, ami nagyjából -
vagy csak egyszerűen fogalmazva - a nyugdíj és a jövedelem hányadosa), vizsgálja a 
helyettesítési arány és működési költségek kapcsolatát, és (már itt) röviden szól a chilei 
nyugdíjrendszerről, ami ma már klasszikus példának számít. A negyedik fejezetben kü-
lönféle szolgáltatással meghatározott nyugdíjígérvényeket hasonlít össze. (A fejezet egyéb-
ként a nem túl szerencsés A felosztó-kirovó rendszer címet viseli. Hogy az itt említett 
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lehetőségeket a bemutatott példákban kétségtelenül felosztó-kirovó módon finanszíroz-
zák, de a lényeges az, hogy a nyugdíjigérvények szolgáltatással meghatározottak.) A 
következő, eddigiekhez képest is rövid fejezet témája a többpilléres úgynevezett vegyes 
rendszer. Ilyen nálunk is van, a fejezet második fele tartalmazza is egy nem túl hízelgő 
ismertetését. A hatodik fejezet járulékokról és adókról szóló része jól érvel a járulékkul-
csok rendbetétele mellett, illetve a kulcsok össze-vissza változtatása ellen, az inflációról 
szóló rész is tekinthető úgy, mint ami a nálunk indokolatlanul késleltetett valorizálás, a 
reál- és nominálértékben történő indexálással történő „kavarás" ellen szól. 

A második rész a születési és halálozási folyamatokat vizsgáló demográfia néhány 
alapfogalmának az ismertetésével kezdődik. (Nyilvánvaló, hogy a népességszámok -
kiegészítve megfelelő foglalkoztatási adatokkal - nagymértékben meghatározzák a mun-
kavállalók és a nyugdíjasok számát.) Az irodalomban nagy szerepet játszik a(z időben 
állandó létszámú korosztályokkal rendelkező) stacionárius és a(z időben állandó létszám-
arányú korosztályokkal rendelkező) stabil népesség fogalma, amit a szerző néhány tétel 
ismertetésével érzékeltet. Ugyanakkor a magyar népesség egyes adatainak, valamint né-
hány ország függőségi hányadosának bemutatásával (a 60 évnél idősebbek számának 
aránya a 20-59 évesek számához) arra is utal, hogy talán már sehol sincs a Földön (akár 
csak közel) stabil népesség. 

A nyolcadik fejezet a felosztó-kirovó rendszer néhány fontos jellemzőjének - például 
járulékkulcs, (átlagos) helyettesítési arány, (rendszer)függőségi hányados - kapcsolatát, 
az ilyen rendszer hatékonyságára vonatkozó nevezetes Aaron-tételt, valamint a korosztá-
lyi számla fogalmát tárgyalja. Ez utóbbi (az egyes korosztályok ugyanazon időpontra 
diszkontált, nem szükségképpen csak nyugdíjjellegű be- és kifizetései) a korosztályok 
közötti újraelosztás tanulmányozásának egy eszköze. Nagyon érdekes a következő feje-
zet, ami a felosztó-kirovó rendszerről a tőkésített rendszerre történő különféle áttérési 
lehetőségekkel, ezek árával, veszteseivei-nyerteseivei foglalkozik, továbbá újra kitér a 
chilei és a magyar esetre. A második rész utolsó fejezete röviden tárgyalja a ténylegesen 
kifizetett nyugdíjnagyságok eloszlását (és még említést tesz az egyesült államokbeli idős-
korúak fogyasztási szerkezetéről, annak forrásairól, különös tekintettel a kormányzat 
által fedezett egészségügyi ellátásokra, illetve az egészségügyi kiadásokra). 

A talán legérdekesebb harmadik rész (a korábbiakhoz képest hosszasabban) speciális 
kérdéseket tárgyal. A 11. fejezetben visszatérve az életciklusmodellhez, a szerző azt 
vizsgálja, hogy az egyénnek milyen fogyasztási lehetőségei adódnak, különböző hasz-
nosságfüggvényeit - az életpályája költségvetési korlátja mellett (a neoklasszikus megkö-
zelítésnek megfelelően) - optimalizálva. (Az életpálya költségvetési korlátja fogyasztá-
sok és a jövedelmek diszkontált egyenlősége.) Ugyanebben a fejezetben a szerző még 
finomít a már ugyancsak tárgyalt, a felosztó-kirovó és a tőkésített rendszert rangsoroló 
Aaron-tételen. A 12. fejezetben a szerző - ugyancsak neoklasszikus szemléletű model-
lekkel - a rugalmas nyugdíjkorhatár kérdését vizsgálja. (Mindenki maga dönti el a nyug-
díjaztatása időpontját, de hosszabb munkaviszony nagyobb nyugdíjat jelent és fordítva.) 
Mind az autark esetben (az egyén szabadon választja meg, hogy milyen intenzitással és 
meddig takarít meg), mind pedig a kötött választás esetében (adott járulék- és járadék-
függvény) a szerző a modell megoldásának számos tulajdonságát elemzi. Külön foglalko-
zik a naiv ösztönzés (a járadékfüggvényt az átlagos élettartam alapján határozzák meg, 
amit nálunk is sokan a biztosításmatematikailag tisztességes eljárásnak tekintenek), vala-
mint a tompított ösztönzés esetével (a nyugdíj lassabban nő, mint a naiv ösztönzés eseté-
ben). Bár úgy tűnik, a modellek feltevései elég nehezen összehozhatok a valós nyugdíj-
rendszerek sajátosságaival (és egyáltalán az élettel?), az eredmények nem túl barátságo-
sak. (Például a naiv ösztönzés kedvez a hosszabb életűeknek a rövidebb életűek rovásá-
ra, egyenlege elég könnyen és sokszor negatív.) 
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A 14. fejezet először azt vizsgálja, hogy az együtt élő korosztályok zárt modelljeiben 
milyen kamatlábak tekinthetők egyensúlyi kamatlábaknak, illetve mikor létezik ilyen. 
(Kis, nyitott gazdaság esetében mindenképpen jogos a kamatlábat kívülről meghatáro-
zottnak tekinteni.) A fejezet második felének tételei ugyanezt a kérdést a kamatlábpályák 
időbeli alakulására tett kétféle feltevés mellett válaszolják meg. A következő fejezet 
modelljei azt a kérdést vizsgálják, hogy mi történik a nyugdíjkiadások növekedési ütemé-
vel, a régi és új nyugdíjak arányával akkor, ha egy időponttól kezdve a nyugdíjak bérin-
dexálásáról áttérnek a részleges árindexálásra. (Ami nálunk is történt.) Három változat 
szerepel: az indexálás változik, a népesedés nem (csökken), az népesedés csökken, de a 
bérindexálás változatlan marad, végül mind a születésszám, mind pedig az indexálás 
változik. Ebben a részben is külön fejezet foglalkozik a tőkésített nyugdíjrendszerre tör-
ténő áttéréssel. Itt modellezi a szerző a korábban már tárgyalt forgatókönyvet, és továb-
biakat is vizsgál. Az itteni elemzés is igazolja, amit a könyvben egyszer már megállapí-
tott, nevezetesen, hogy ha egyszerűen csak explicitté teszik a (nyugdíjígérvényekben 
megtestesülő) implicit államadósságot, és így történik a tőkésített rendszerre történő átté-
rés, akkor lényegében nem történik semmi. A második forgatókönyv szerint csak foko-
zatosan épül ki tőkésített rendszer, és egyes korosztályok (járulék)terhei megnőnek: hogy 
ez reális/elviselhető/stb., az teljes mértékben a (becsült) költségek számításakor alkalma-
zott (jövőben realizálódó) adatok nagyságától függ. A harmadik forgatókönyv szerint 
valahonnan kezdve a korosztályok az új rendszer tagjai lesznek, az áttérés költsége (a 
régi rendszer (tagjainak) eltűnéséig) valamennyi korosztály között oszlik meg. Az ered-
mények értékeléséről ugyanaz mondható, mint az előbbi forgatókönyv esetében. 

A többihez képest talán kevésbé izgalmas 16. fejezet a német nyugdíjrendszer (egy 
valószínűleg az együtt élő korosztályok modelljén alapuló) szimulációs modellje (ered-
ményeinek) az ismertetése (amit kiegészítenek az úgynevezett reformlépésekkel kombi-
nált futtatások eredményei is). Még egy „igazi" kézikönyv esetén sem éreznénk igazán 
idetartozónak a következő fejezetben tárgyalt (járulékkulcsról történő szavazási) model-
leket. 

Az utolsó fejezet a magyar nyugdíjrendszer korosztályi számláira vonatkozó számítá-
sok egyes eredményeinek egy rövid ismertetője. Végül szerepel még egy rendkívül rövid 
fejezet (Zárszó helyett címmel), ami „az eddigiek alapján" megfogalmaz néhány állítást, 
amelyek kétségtelenül igazak, bár szerintünk nem (csak) az eddigiek alapján, és nem 
teljesen világos a szerepük: miért pont ezek és miért pont itt kerültek megfogalmazásra. 
A nyugdíjrendszer egy olyan dolog, ami az én jelenben befizetett járulékomból és/vagy a 
más járulékából az én és/vagy más jövőbeli járadékát biztosítja. Azaz valamilyen politi-
kai döntés megkerülhetetlen. Ugyanakkor a nyugdíjrendszerek vizsgálata (is) nyilván 
egy olyan terület, ahol a matematikai modellek alkalmazása - ez esetenként lehet akár 
valamilyen „egyszerű" kalkuláció is - nagyon kézenfekvőnek tűnik. Sokan kötelezőnek 
is tekintik, hiszen egy kétségtelen jó tulajdonsága megvan a matematikai modellezésnek: 
(jó esetben) pontosan megfogalmazza azokat a feltevéseket, amelyek mellett a modell 
eredményei igazak, és ebben az értelemben a dolog átlátható. Másrészt nagyon sokszor 
valamilyen módon külön vannak választva azok, akik számolnak azoktól, akik a döntése-
ket hozzák. A modellek (készítői, a szakemberek, policy makers) nem mindig jól írják le 
a problémákat, a modellek (készítői, a szakemberek, policy makers) számára nem mindig 
azok a problémák, amelyek a döntéshozók (politikusok, decisionmakers) számára. Min-
denesetre, mindenképpen jó(?)/szép(?) lenne, ha a döntéshozók tevékenysége is annyira 
átlátható lenne, mint a modellek készítőié. 

Úgy érzem, hogy ez a könyv egy nagyon komoly lépés ebben az irányban. Bár a 
szerző maga is deklarálja a könyv bevezető jellegét, valamint azt, hogy számos kérdést 
csak vázlatosan tárgyal, úgy érzem, hogy ebben nem találja el a mértéket, nem találja el 
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11.2. tétel bizonyításakor egy „lekerekített" könyvben szerepel maga az optimalizálási feladat is. Vagy a 
német nyugdíjrendszer dinamikus modellje című fejezetben magáról a modellről, vagy nem kell írni sem-
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ABSTRACTS OF THE ARTICLES 

Be on your guard! Cyclically adjusted budget deficit 

Gábor P. Kiss and Gábor Vadas 

Cyclically adjusted budget deficit (CAB) is a concept widely cited and used in evaluating 
fiscal situations. The key idea behind it is to separate temporary and/or non-discretionary 
effects on budget deficit from the underlying balance and/or effects of discretionary 
measures of fiscal policy. Computation of CAB is based on identification of the potential 
level of economic variables. In this paper, it is demonstrated that composition matters in 
the case of both real and nominal variables. The European Commission and the Euro-
pean Central Bank have each proposed methods for measuring CAB, but these are not 
fully capable of satisfying all requirements. Besides, results show that aggregated and 
disaggregated approaches provide different estimations, to the benefit of the latter. The 
paper presents an alternative method, able to incorporate the advantages of both ap-
proaches. Combining output gap from production function and constrained multivariate 
HP filter induces a theoretically motivated disaggregated approach that also exploits the 
implication of production-function parameterization. Taking into account the nominal 
features, for example, nominal elements of the tax code or deflators directly affected by 
the government, the more precise definition of discretionary measures became also im-
portant. 

Indexed options based on the underlying price 

Márton Radnai 

Indexed options are ones that can only be exercised at a profit if the yield of the stock 
concerned exceeds the yield of a certain index. The article shows that structures pub-
lished so far, in which the call option is indexed to the exercise price of the instrument, 
does not filter out all index risk. A proposal is made for a new type of indexed option, 
indexed to the price of the underlying product, so that all index risk is eliminated. The 
valuation relations of these options are provided and it is shown that they can be used not 
only for executive remuneration, but in stock-market trading as well. 

Recalculation of the first Hungarian bankruptcy-prediction model 
using neural networks 

Miklós Virág and Tamás Kristóf 

The article attempts to say whether the latest bankruptcy prediction techniques are more 
reliable in Hungary's case than traditional mathematical/statistical ones. Simulation ex-
periments carried out on the database of the first domestic bankruptcy-prediction model 
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show clearly that neural-network models possess greater classification accuracy than the 
models based on discriminant analysis and logistic regression analysis elaborated in the 
1990s. The article presents the main results, analyses the reasons for differences, and 
draws up constructive proposals for further development of domestic bankruptcy-predic-
tion practice. 

Unilateral or mutual dependence? The economic relations of Taiwan 
and the People's Republic of China 

Gyula Jordán 

The economic relations of Taiwan and China, in terms of trade turnover and investments 
of operating capital, have been developing very rapidly since the early 1990s. Taiwan's 
export dependence has exceeded 20 per cent. Its investments of operating capital are 
estimated at around $100 billion and major Taiwanese production capacity has been 
transferred to the mainland. Nonetheless, the paper argues against the common view that 
Taiwan is entering a situation of unilateral dependence and vulnerability and in favour of 
growing mutual dependence. A violent move against Taiwan would jeopardize the fastest 
developing export-oriented sector of the Chinese economy and the country's own eco-
nomic development strategy. Taiwanese firms have built a network of economic and 
social ties not only with Chinese firms and officials, but with multinational firms operat-
ing in China. Several other factors (such as WTO membership) are also strengthening the 
mutual dependence. 

Thoughts on the susceptibility to analysis of the market-force problems found 
on the Hungarian electricity generation market 

Péter Gordos 

The study sets out to present the constraints on analysing the market-force problems of 
the Hungarian electricity generation market by using a Cournot model. The author's 
thoughts are designed to draw attention to the problem rather than be critical, to decide 
the extent to which sometimes oversimplified models in economic analyses and the re-
sults obtained with them can have practical uses in devising an effective regulatory envi-
ronment. The study (which follows from Paizs and Mészáros 2003) places less emphasis 
on questioning the analytical methods of those authors and the results of them than on 
presenting the possibility of result distortions deriving from model assumptions that sim-
plify reality. 
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G Á C S J Á N O S 

A lisszaboni folyamat - egy hosszú távú stratégia rejtélyei, 
elméleti problémái és gyakorlati nehézségei 

Az úgynevezett lisszaboni folyamat az Európai Unió fontos kezdeményezése, ame-
lyet rejtélyek öveznek. Ez a tíz évre, az EU egészére szóló stratégia olyan nagyra törő 
célokat fogalmaz meg, amelyek eddig csak a központi tervezésű gazdaságokra vol-
tak jellemzők. Szakmai előkészítése minimális volt, s évekig igen kevés EU-állampol-
gár hallhatott róla. Négy év után azonban nagy a megrökönyödés, hogy az ambició-
zus gazdasági és szociális tervekből láthatóan szinte semmi sem teljesül. Hogyan 
indult, mi a tartalma, milyen jövő vár rá? És általában, milyen elméleti kérdések ve-
tődnek fel egy ilyen hosszú távú, EU-szintű koordinációra épülő stratégia kapcsán?* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F15, H77, 019, 021. 

Az úgynevezett lisszaboni folyamat az Európai Unió nagy jelentőségű, ambiciózus stra-
tégiája és koordinációs mechanizmusa. A folyamatot, melyet lisszaboni stratégiának, 
illetve lisszaboni reformmunkatervnek (Lisbon Reform Agenda) is hívnak, 2000 márciu-
sában, az EU állam- és korányfőinek lisszaboni csúcsértekezletén indították útjára, és a 
tervek szerint 2010-ig tart. A célkitűzések lényegét az akkor született alapdokumentum-
ból vett idézettel lehet érzékeltetni: 

„Az Unió a következő évtizedre azt az új stratégiai célt tűzte maga elé, hogy a világ legverseny-
képesebb és dinamikus, tudásalapú társadalma legyen, amely fenntartható gazdasági növekedést, 
több és jobb minőségű munkahelyet, valamint nagyobb társadalmi kohéziót képes biztosítani." 
(Presidency Conclusions [20001 5. pont; kiemelés az eredetiben.) 

A lisszaboni stratégia (LiS) tartalmát és kidolgozásának indítékait ismerve, a fenti, 
viszonylag tömör megfogalmazás akár még tovább is redukálható. A stratégia a követke-
ző: „Érjük utol az Egyesült Államokat, de lehetőleg úgy, hogy a hagyományos európai 
értékeket is kiteljesítjük!" 

* A cikk megírásában részben egy hosszabb tanulmányra támaszkodtam, amelyet az MTA Közgazdaság-
tudományi Intézetének munkacsoportja készített a Külügyminisztérium részére (Gács-Havas-Valent iny 
[2004]). A lisszaboni folyamat rejtélyessége miatt a szokásos kutatási módszerek mellett nagy súlyt helyez-
tem vezető kormányzati tisztviselőkkel való konzultációkra a régi EU-tagországokban és Magyarországon 
egyaránt. Konzultációkat folyattam az olasz kincstárügyi minisztérium, a svéd pénzügyminisztérium, az 
osztrák kancellária és gazdasági és munkaügyi minisztérium számos munkatársával, valamint a magyar 
Foglalkoztatáspolitikai és Munkaügyi Minisztérium, Egészségügyi, Szociális és Családügyi Minisztérium, 
Gazdasági és Közlekedésügyi Minisztérium, Környezetvédelmi és Vízügyi Minisztérium, Pénzügyminisztéri-
um és a Külügyminisztérium vezető szakembereivel. Ezúton mondok köszönetet türelmükért és segítségükért. 
Ezenkívül köszönettel tartozom az MTA Közgazdaságtudományi Intézetében 2004 májusában tartott szeminá-
rium résztvevőinek értékes hozzászólásaikért, valamint e cikk anonim bírálójának hasznos javaslataiért. 

A cikk az OTKA T/16 T 046871 számú projektje keretében készült. 

Gács János tudományos főmunkatárs, az MTA Közgazdaságtudományi Intézete (e-mail: gacs@econ.core.hu). 
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A rövid és rendkívül ambiciózus megfogalmazások gyanúsan ismerősek a hazai fül-
nek, és hajlamosak lehetnénk azt gondolni, a LiS nem más, mint bombasztikus jelszavak 
gyűjteménye. Noha a tervgazdaság voluntarista felhangjai nem véletlenül érződnek, és 
nem is csak ezen az általános szinten, le kell szögezni, hogy a lisszaboni stratégia több a 
jelszavaknál. Azok mellett szinte minden területen tartalmaz széles körben megvitatott, 
részletes szakmai irányelveket (guidelines), számszerű célkitűzéseket 2010-ig (egyes terü-
leteken már 2005-re is), illetve terveket a célok valóra váltásához szükséges intézményi 
reformok bevezetésére, igen gyakran határidővel, pontos időzítéssel. 

A lisszaboni folyamatról a hazai közvélemény, de a szűkebb közgazdász szakma jó 
része is csak 2004-ben hallhatott először, s az alulinformáltság nem e közösségek hibája. 
A LiS számos furcsa jellemvonásainak egyike, hogy publicitása EU-szerte rendkívül 
szegényes. 2004-ben is csak azért került gyakrabban az újságok lapjaira és a politikusok 
beszédeibe, mert közeleg a LiS félideje, s ezzel együtt a teljesítmény félidős értékelése, 
amely várhatóan lesújtó eredményt fog hozni. A LiS körüli viszonylagos pezsgés 2004-
ben tehát nem más, mint „félidő előtti hajrá", ugyanakkor az EU történetében szinte 
példa nélkül álló kudarc felismerésének az előszele. 

Tekintettel arra, hogy a lisszaboni stratégia az EU legjelentősebb hosszú távú, közös-
ségi kezdeményezése az Európai Monetáris Unió megteremtése óta, olyan folyamat, 
amelybe minden tagország, így a 2004-ben csatlakozottak is, aktívan bekapcsolódnak, 
érdemes megismerkedni vele. E cikk első része a lisszaboni stratégiát és annak gyakorlati 
megvalósítását mutatja be, elsősorban azért, mert a lisszaboni folyamatnak rendkívül 
szegényes a szakirodalma - nemcsak magyarul, hanem idegen nyelven is. A cikk követ-
kező részében kritikai véleményt fogalmazunk meg a LiS elindításával, koncepciójával, 
tartalmával és menedzselésével kapcsolatban. E kritikai észrevételek segíthetik a LiS 
értelmezését, valamint a folyamatba való magyar bekapcsolódás irányítását. A lisszaboni 
folyamat számos elméleti kérdést vet fel a gazdasági növekedés jellegét, az integrációt s 
azon belül is a szupranacionális koordinációt illetően: ezek tárgyalására vállalkozunk a 
következő részben. A cikket azzal zárjuk, hogy a túlnyomórészt bíráló elemzés után 
rámutatunk arra, a lisszaboni folyamatnak milyen haszna volt már eddig, illetve lesz ezt 
követően is, és - ismerve a LiS strukturális gyengeségeit - milyen jövő vár rá. 

A lisszaboni stratégia sajátosságai 

Az Európai Unió és elődeinek a fejlődése nem más, mint az integráció fokozatos előreha-
ladásának folyamata. Az eredetileg csak vámunió formájában megalakított Közös Piac a 
tagság szakaszos kibővítése mellett az évtizedek során a tagországok gazdasági, társadal-
mi és politikai életének egyre nagyobb hányadát fogja át. Az Európai Unió történeti 
fejlődésének vizsgálata azt mutatja, hogy az integráció progressziójának (más szóval: 
elmélyülésének) e folyamatát részben az integráció saját logikája diktálta, részben pedig 
a félelem, hogy az európai gazdasági térség a gazdasági versenyben lemarad a rivális 
amerikai és ázsiai gazdasági régióktól. 

Az már az integráció felé megtett első lépések idején, az 1950-es években, a nyugat-
európai szabadpiaci megállapodások megkötése során nyilvánvaló volt, hogy ha az egy-
mással szomszédos, egymással kölcsönösen szoros gazdasági kapcsolatban álló és egy-
máshoz hasonló gazdaságok le akarják bontani az együttműködésük előtt álló korlátokat, 
akkor ez a folyamat nem állhat meg az egymást elválasztó vámhatárok eltörlésénél. Az 
együttműködés előnyeinek minél teljesebb kihasználása csak az integráció fokozatos el-
mélyítése révén volt lehetséges. A valutaunió és a politikai unió távlatos célkitűzései 
valójában már az európai együttműködés e kezdeti szakaszában megfogalmazódtak. Az 
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Európai Közösségben szövetkezett országok együttműködése azonban hosszú évtizede-
kig csak a vámunió szakaszáig jutott el. Az 1970-1980-as években, a Közösség izmoso-
dásának eredményeként érteimezhetó'vé és egyben érezhetővé is vált a világgazdaság 
makrorégióinak globális gazdasági versenye. E versenyben azonban az olajválságok nyo-
mán lefékeződött növekedés idején Európa egyre inkább tért veszíteni látszott. A vissza-
húzó sajátosságok és korlátok összefoglaló leírására, az alkalmazkodóképesség hiányá-
nak kifejezésére megszületett az „euroszklerózis" fogalma. Az európai gazdasági növe-
kedés megtorpanása számos elemzéshez és nemzetközi tanácskozáshoz szolgáltatott anya-
got, s a Közösség ezek következtetései nyomán gyorsította meg az egységes piac kialakí-
tásának egyébként már hosszabb ideje tervbe vett programját. így jöhetett létre 1992-től 
az áruk, szolgáltatások és a tőke szabad áramlását is biztosító Európai Unió. Hasonlókép-
pen gyorsult fel az egységes valuta hosszabb ideje tervezett bevezetése az 1990-es évek-
ben annak hatására, hogy 1992-ben válságba került az unió akkori valutarendszere, az 
európai árfolyamrendszer (Exchange Rate Mechanism, ERM). 

A triász - Amerika, Európa és Japán (vagy szélesebb egységként Délkelet-Ázsia) -
vetélkedése és az ebben elfoglalt pozíció a valutaunió megteremtése után, illetve amellett 
is fontos programtémája maradt az Európai Uniónak. Utalnunk kell itt a Bizottság válla-
lati főigazgatósága (DG Enterprise) által 1994 óta évente megjelentetett versenyképessé-
gi beszámolókra (Competitiveness Report), amelyek rendre visszatértek olyan kérdések-
hez, hogy mi az amerikai, illetve a japán gazdaság sikereinek titka, milyen területeken 
maradt el Európa, s a tagországok kormányai milyen gazdaságpolitikával és intézményi 
reformokkal segíthetnék elő a versenyképesség fokozását, az utolérést (lásd például CEC 
[2003ű]). Az európai térség lemaradása újra hangsúlyossá vált az 1990-es évtized végén 
kibontakozott úgynevezett infokommunikációs és dot.com-fellendülés idején. Ez utóbbi-
nak legfőbb haszonélvezője az Egyesült Államok és annak cégei voltak. 1999-ben és 
2000-ben még nem lehetett tudni, hogy a telekommunikációs, internetes és biotechnoló-
giai cégek 1997-2000 közötti szárnyalására 2000-t követően a világ mint buborékra fog 
visszaemlékezni. 2000 első felében, a portugál elnökség idején, az EU fejlődési irányát 
befolyásolni képes politikusok mindenesetre úgy találták, hogy az infokommunikációval 
összefüggő termelékenységi forradalomból Európa jórészt kimaradt, és új, közösségi 
kezdeményezéssel kell az EU végleges lemaradását megelőzni. 

Minden EU-elnökséget adó ország valamivel emlékezetessé akarja tenni azt a fél évet, 
amely alatt ő irányítja az EU ügyeit. A portugál elnökség „meglepetése" az volt, hogy a 
Bizottsággal együtt előkészítette a lisszaboni folyamatot. Ez, szándékai szerint, a koráb-
bi, egyes részterületekre vonatkozó úgynevezett európai folyamatokat (luxemburgi, cardiffi 
és kölni folyamatok)1 fogta egybe, és közös, összehangolt modernizációs stratégiát vázolt 
fel a tagországok számára. A lisszaboni stratégiát joggal tekinthetjük egy sajátos, átfogó 
hosszú távú tervnek. Az alábbiakban erre a műfaji hasonlóságra többször is utalunk. 

A LiS egymással párhuzamosan számos területre fogalmaz meg célokat a 2000-rel 
kezdődő évtizedre - nemegyszer számszerű formában is. A legfőbb területek a követke-
zők: 1. a versenyképességet elősegítő reformok; 2. kutatás, fejlesztés, innováció és 
infokommunikáció; 3. foglalkoztatottság és képzés; 4. a társadalmi kohézió; 5. a termé-
szeti környezet védelme. 

Az apró betűs írásban összefoglaltuk az egyes területekre megfogalmazott konkrétabb 
célokat, kerülve a lisszaboni folyamat sokszor szárnyaló és filozofikus megfogalmazásait. 

1 A luxemburgi folyamat a foglalkoztatás növelésére és a nemzeti foglalkoztatáspolitikák koordinálására 
irányul, a cardiffi folyamatot a strukturális reformok koordinálására és nyomon követésére indították el, míg 
a kölni folyamat célja az európai makrogazdasági dialógus elősegítése a kormányok és a szociális partnerek 
között. 
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A lisszaboni stratégia főbb konkrét célkitűzései 

Á T F O G Ó CÉLOK 

- Az EU-nak a világ legversenyképesebb és legdinamikusabb, tudásalapú gazdaságává kell vál-
nia 2010-ig. 

- Biztosítani kell az évi átlagosan 3 százalékos gazdasági növekedést, amely 20 millió új mun-
kahely létesítését teszi lehetővé 2010-ig. 

1 . A VERSENYKÉPESSÉG JAVÍTÁSA 

1.1. Liberalizálás 
1.1.1. Telekommunikáció és közszolgáltatások 
- a verseny növelése a telekommunikációs piacon, valamint az árak csökkentése (különös 

tekintettel az internethez való hozzáférés díjára) 
- a gáz és az elektromos áram piacának liberalizálása 
1.1.2. Közlekedés és szállítás 
- a verseny növelése a vasúti szolgáltatásokban 
- 2004-re ki kell alakítani az európai „egységes égboltot" (Single European sky) 
1.1.3. Pénzügyi szolgáltatások 
- 2005-re sikeresen le kell zárni a pénzügyi szolgáltatások akciótervét 
- egységes piac kialakítása a szolgáltatások terén 

1.2. Vállalatok 
1.2.1. Új vállalkozások alapításának környezete 
- a vállalatok és vállalkozások támogatására vonatkozó program kidolgozása 
- a kis üzleti vállalkozások európai chartájának kidolgozása és alkalmazása 
1.2.2. A szabályozás okozta terhek csökkentése 
- az EU szabályozási környezetének egyszerűsítése annak érdekében, hogy a vállalkozások-

ra nehezedő terhek csökkenjenek 
- 2002-re a tagállamoknak át kell venniük az EU direktívák 98,5 százalékát 
1.2.3. Állami támogatások és versenypolitika 
- a verseny elősegítése és az iparnak juttatott állami támogatás csökkentése 
- a közbeszerzési szabályok megújítása és a közbeszerzés hozzáférhetővé tétele a kis- és 

középvállalatok számára 
2 . K + F , INNOVÁCIÓ ÉS INFOKOMMUNIKÁCIÓ 

2.1. Információs társadalom 
- Növekedjen a háztartások, iskolák és közszolgáltatások internethez való hozzáférése! 
- Segítsük elő új technológiák - mint a harmadik generációs mobiltelefonok és a szélessávú 

internetezés - elterjedését! 
2.2. Kutatás és fejlesztés 
- 2001 végére alkossuk meg és fogadjuk el a közösségi szabadalom törvényi szabályozását! 
- A K-I-F-re fordított kiadások EU-átlagban érjék el a GDP 3 százalékát 2010-re! 

3 . FOGLALKOZTATÁS ÉS KÉPZÉS 

3.1. A munkaerő-piaci részvétel elősegítése 
- a teljes munkaerő-piaci részvételi ráta 70 százalékra növelése 2010-re 
- a nők munkaerő-piaci részvételi rátájának 60 százalékra növelése 2010-re 
- az idősebb dolgozók munkaerő-piaci részvételi rátájának 50 százalékra növelése 2010-re 
3.2. A képzettség növelése 
- 2010-re 50 százalékkal csökkenteni kell a 18 és 24 éves közötti korosztályból azok számát, 

akiknek csak az alsó középiskolai képzettsége van 
- az életen át folytatott tanulás kultúrájának elterjesztése a szociális partnerek segítségével 

4 . A SZOCIÁLIS GONDOSKODÁS MODERNIZÁLÁSA 

- a nyugdíjrendszerek megújítása, hogy biztosítani lehessen az állami pénzügyek hosszú távú fenn-
tarthatóságát 

- a nyugdíjba vonulás tényleges idejének öt évvel való növelése 2010-re (65 évre) 
- a szegénység és a társadalmi kirekesztettség által fenyegetettek számának jelentős mértékű csök-

kentése 
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5 . FENNTARTHATÓ NÖVEKEDÉS ÉS A TERMÉSZETI KÖRNYEZET 

5.1 . Klímaváltozás 
- az üvegházhatást okozó gázok kibocsátásának az 1990-es szinthez képest - a kiotói egyez-

ménynek megfelelően - 8 százalékos csökkentése 2010-re 
- az elektromos áram 22 százalékának megújuló energiaforrásból való előállítása 2010-re 
- a közlekedés közösségi és környezetbarát formáinak előtérbe állításával meg kell törni a köz-

lekedés és szállítás volumenének a gazdasági növekedéssel párhuzamos bővülését 
5 .2. A természeti környezet 
- az apró szemcséjű szennyező anyagok (particulates) és az ózon kibocsátásának csökkentése 
- a természeti kincsekkel való gazdálkodás javítása, és a biológiai fajok kipusztulásának megállítása 

Forrás: összeállítás Murray [2003] és [2004] alapján. 

A lisszaboni célok mindegyike az EU egészére vagy átlagára vonatkozik, vagyis a 
központi „tervcélt" az EU nem bontja le a tagországokra. Ennek megfelelően követelmé-
nyei semmi esetre sem hasonlíthatók a koppenhágai vagy maastrichti kritériumokhoz, 
amelyeket az Európai Unió a közösséghez, illetve az euróövezethez csatlakozni kívánó 
(illetve az euróövezet esetében csatlakozásra kötelezett) országok számára írt elő. Ugyan-
akkor a LiS nyilvánvalóan arra törekszik, hogy - összhangban az egységes piac fogalmá-
val - mindegyik tagország vegye ki a részét a lisszaboni célok teljesítéséből. Egy tagor-
szág se üljön a babérjain, s viselkedjen potyautasként arra várva, hogy a többi tagország-
ban megvalósított reformokkal majd a közös számszerű célkitűzések teljesülnek. 

A lisszaboni folyamat többnyire olyan területeket céloz meg, s olyan témakörökben 
kezdeményezi a közös tervek kidolgozását és végrehajtását, amelyek hagyományosan a 
nemzeti felelősségi körbe tartoznak (nemzeti kompetencia). A LiS szerint, mivel az EU 
fejlődésével kapcsolatban számos olyan kérdéskör létezik, amelynek összehangolt irányítá-
sa nélkül a fő célok - elsősorban a versenyképesség növelése - nem valósíthatók meg, ezért 
ezeket a területeket lehetőleg az Európai Unió felelősségi körébe (kompetenciájába) kelle-
ne vonni. Idetartozik többek között a munkaerőpiac és a foglalkoztatás, a szociális gon-
doskodás és a jóléti rendszerek, az adók rendszere, az oktatás és képzés, a kutatás és 
fejlesztés, az innováció, a vállalatok alapításának szabályozása stb. Mindezek azonban 
érzékeny kérdéskörök, ahol a nemzeti preferenciák nagymértékben eltérnek egymástól, 
így közös uniós irányításukat a tagállamok nem fogadnák el. Bármely országban a több-
séget alkotó politikai erő tisztában van azzal, hogy hatalmon maradásának lehetősége 
attól függ, hogy a fenti területeket milyen hazai politika alapján alakítja. Ezért aztán nem 
egykönnyen lehet arra rávenni, hogy ezek irányításából kivonuljon, s illetékességét az 
Európai Uniónak engedje át. A lisszaboni stratégia valójában kísérlet arra, hogy az Euró-
pai Unió számos kérdéskört olyan szürke zónába helyezzen át, amely koordináció szem-
pontjából a tisztán nemzeti és a centralizált uniós felelősségi szintek közé esik. 

A szürke zónába vont területeket azonban nem lehet úgy befolyásolni, mint az uniós 
kompetenciába tartozókat, ezért erre az unió egy sajátos eljárást dolgozott ki, az úgyne-
vezett nyitott koordináció módszerét. A tervgazdasági sémát ismét magunk elé képzelve, 
a nyitott koordináció funkciója az, hogy segítségével az unió egy jól definiált és hatalom-
mal bíró központ nélkül érje el, hogy közös tervek készüljenek, és ezeket minden egyes 
tagországban ütemezett, és egymással összehangolt módon hajtsák végre. 

A nyitott koordináció módszerének négy alkotóeleme a következő: 
1. irányelvek meghatározása az unió egésze számára, valamint az ezekkel kapcsolatos 

rövid, közép- és hosszú távú célok elérésének ütemezése; 
2. kvantitatív és kvalitatív mutatók kialakítása, valamint olyan, a tagországokra, illet-

ve a szektorokra vonatkozó irányadó szintek és megoldások (benchmark) kiválasztása, 
amelyek a világon élenjáró gyakorlatot testesítik meg; 
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3. az említett európai irányelvek megjelenítése nemzeti és regionális politikákban olyan 
speciális célok kitűzésével és intézkedések foganatosításával, amelyek figyelembe veszik 
a nemzeti és területi sajátosságokat; 

4. az elért eredmények rendszeres nyomon követése, értékelése és társak általi elemzé-
se (peer review) egy közös tanulási folyamat keretében (vö. Presidency Conclusions 
[2000] 37. pont). 

A nyitott koordináció egyik - nem deklarált - célja, hogy az Európai Unión belül 
depolitizálja a reformokról való közös gondolkodást, a reformok megfogalmazását és 
végrehajtását, különösen olyan területeken, amelyek nemzeti keretekben politikailag ér-
zékenyek, a választási ciklusoktól függnek. A hangsúly - technokrata módon - az isme-
retek feltárásán, a jó vagy élenjáró megoldások keresésén, valamint az ezzel kapcsolatos 
tapasztalatcserén van, s a cél a jónak bizonyult eljárások elterjesztése különböző orszá-
gok, illetve gazdasági-szociális rezsimek között. A nemzeti keretek között meghozandó 
kemény politikai döntéseket természetesen nem lehet elkerülni: a helyi értékek, normák, 
illetve hatalmi viszonyok az esetek túlnyomó részében nem engednek utat a nemzeti 
politikák csupán szakmai érvekre alapozott - közösségi indíttatású - átformálásának. A 
LiS elgondolása azonban mégiscsak az, hogy a nyitott koordináció befolyásolhatja a 
helyi döntéseket az alternatívák felvázolásával, azok előnyeinek és hátrányainak értéke-
lésével (vö. Radaelli [2003], Dierx és szerzőtársai [2003]). 

A nyitott koordináció működésének mintamechanizmusát az EU foglalkoztatási stratégi-
ája és foglalkoztatáspolitikai irányelveinek a működése adja. Ez a mechanizmus lényegében 
egy ciklus, ami a következő, időben nagyjából egymást követő szakaszokat tartalmazza: 

- a Tanács (a Bizottság javaslatára) megfogalmazza és kihirdeti a következő időszakra 
érvényes foglalkoztatási irányelveket, 

- meghatározzák a koordinációhoz használatos mutatószámokat; 
- a tagországok a foglalkoztatás területére nemzeti foglalkoztatási akcióterveket dol-

goznak ki, amelyekben felhasználják az elfogadott mutatószámokat és viszonyítási ala-
pot', illetve irányadó szinteket (benchmark) (az utóbbiakat többnyire az élenjáró vagy 
kiemelten jó gyakorlat adja); 

- a tervek végrehajtását a tagországok, a Bizottság, a közösség Tanácshoz rendelt 
illetékes bizottságai és albizottságai kölcsönösen nyomon követik (monitoring), és úgy-
nevezett társak általi értékelésnek (peer review) vetik alá; 

- közel egy év elteltével a Tanács és a Bizottság közös beszámolót készít az akciótervek 
teljesítéséről; 

- a tapasztalatok alapján a Tanács újrafogalmazza az irányelveket, s szükség szerint az 
egyes országokra szabott ajánlásokat fogalmaz meg. Ezzel a ciklus újrakezdődik. 

A fenti példából is látszik: a nyitott koordináció egyik jellemzője a rendszeres, üzem-
szerű együttműködés a tagországok, a Tanács és a Bizottság között, s a törekvés arra, 
hogy objektív, mutatószámokban megfogalmazott, számon kérhető szintekre, szabályo-
zási eljárásokra támaszkodjanak - jelszavak vagy túlpolitizált érvelés helyett. Emellett a 
nyitott koordináció lehetőséget nyújt a tagországok adott területekért felelős szakappará-
tusainak a LiS reformcélkitűzéseiből következő szakkérdések megvitatására, a tapaszta-
latok rendszeres és színvonalas kicserélésére. 

A koordináció másik sajátossága, hogy nagy teret szentel a nemzeti keretek között 
megvalósított tervezésnek és önértékelésnek. A tagországok teljesítményének értékelése 
azonban közösségi szinten is megvalósul, részben szakmai szempontból (a Bizottság ré-
széről), részben pedig a politika oldaláról: a „társak általi értékelés" folyamatában, a 
Tanács különböző szervezeteiben. 

A LiS egyes területein elért előrehaladást vagy éppen elmaradást összefoglaló módon 
az unió tavaszi csúcsértekezletei (az állam- és kormányfők úgynevezett Európai Tanácsá-
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nak ülései) értékelik. Az évek során e tavaszi értékelések egyre kritikusabbak lettek, 
túlnyomó részben a LiS végrehajtását illetően. 2005-ben várható a lisszaboni folyamat 
félidei értékelése. Az értékelő munka elősegítésére létrehozták az úgynevezett magas 
szintű csoportot a holland Wim Kok vezetésével, amely 2004 novemberére elkészítette a 
jelentését (.EC [2004]). 

A lisszaboni folyamat kritikája 

A lisszaboni folyamat az Európai Unió rendkívül furcsa kezdeményezése. Úgy indították 
útjára, hogy nem volt átfogó alapdokumentuma, és ilyet ma is hiába keresnénk.2 Utólag 
visszatekintve úgy tűnik, a lisszaboni folyamat előkészítése nem volt alapos, sem politi-
kai, sem tudományos szempontból. Számos jel arra utal, hogy a portugál kezdeménye-
zést valójában a Bizottság apparátusa nem tette magáévá, és a LiS-t ma sem támogatja 
teljes mértékben. 

Előzetes tudományos megalapozásról szinte alig beszélhetünk, szemben az egységes 
piac és a monetáris unió programjainak lelkiismeretes tudományos előkészítésével.3 Tu-
dományos vizsgálatok nem irányultak sem a lisszaboni célok önmagukban vett realitásá-
ra, sem azok egymással való konzisztenciájára.4 

Igen sokatmondó tény, hogy a lisszaboni tervek tudományos támogatására egészen a 
legutóbbi időkig a tudományos életből senki sem vállalkozott. A LiS legfőbb propagan-
distája egy szimpatikus, lelkes, a nemzetközi tudományos életben azonban kevéssé is-
mert és súlytalan portugál professzornő, Maria Joao Rodrigues. Ő segített előkészíteni 
lisszaboni csúcsra a portugál javaslatot, s ő szerkesztette, illetve részben írta a témában 
eddig megjelent két könyvet (Rodrigues [2002], [2004]). A közgazdaságtani publikációk 
nemzetközi szakirodalmi adatbázisa, az EconLit e két művön kívül szinte semmilyen 
folyóiratcikket vagy könyvet nem ismer, amely érdemben foglalkozna a lisszaboni folya-
mattal.5 A téma ilyen hallatlan mértékű szakmai ignorálására két lehetséges magyarázat 
adódik: 1. a kutatók - finoman szólva - nem bíznak a LiS elméleti megalapozottságá-
ban, illetve tudományos jelentőségében; 2. a kutatók a LiS gyakorlati jelentőségét, az 
EU fejlődésében játszandó szerepét nem tartják jelentősnek. Minden valószínűség sze-
rint mind a két ok szerepet játszott a lisszaboni folyamat körüli feltűnő tudományos 
csendben. 

A fentiekkel összefügg, hogy a LiS eszméjének és gyakorlati megvalósításának kriti-
kája is lényegében 2004 tavaszáig elmaradt. (E tárgykörben azóta is csupán néhány 
műhelytanulmány, illetve cikk jelent meg.6) Ennek is több oka lehet, de valószínűleg 

2 Nyilván e hiányosságot pótlandó a Bizottság rendszeresen közread egy tematikus válogatást az Európai 
Tanács 2000 júniusa óta tartott üléseinek záródokumentumaiból: itt gyűjtenek össze minden olyan idézetet, 
nagyrészt politikai nyilatkozatot, amely a LiS-re vonatkozik. Ez a ma már 163 oldalt kitevő válogatás (lásd 
CEC [2004Z?|) leginkább az olyasféle, a múlt század második felében megjelentetett kiadványokra emlékez-
tet, amelyek az SZKP vagy az MSZMP kongresszusainak örökbecsű megállapításait gyűjtötték össze, mond-
juk a szakszervezetekről. 

3 Ez még akkor is igaz, ha a maastrichti kritériumok számszerű értékét és konzisztenciáját már az előké-
szítés fázisában is sokan megkérdőjelezték, és azóta is széles körben vitatják. 

4 A portugál elnökség néhány előtanulmányt ugyan készíttetett, de ezek a LiS egészének megalapozására 
nem voltak alkalmasak. A tanulmányokat utólag a Rodrigues |2002] kötetben adták közre. 

5 Ezzel szemben a nyitott koordináció módszerét számos kutatás választotta tárgyául. Lásd például a 
módszer internetes tudományos fórumát: http://eucenter.wisc.edu/OMC/openl2.html. 

6 Lásd Tabellini-Wyplosz [2004], Alesina-Perotti [2004] és Pelkmans-Casey [2004] írásait. Egy nagyobb 
tanulmány foglalkozott explicit módon a lisszaboni stratégiával, az úgynevezett Sapir-jelentés (Sapir és 
szerzőtársai [2003]). Erre a későbbiekben részletesen is kitérünk. 
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nem járunk messze az Igazságtól, ha azt gondoljuk, a kutatók - egzisztenciális okokból is 
- elkerülik, hogy nyíltan kritizálják Brüsszelt. Az Európai Unióval kapcsolatos kutatások 
egyik legfőbb finanszírozója ugyanis az Európai Bizottság, és csak kevés kutató mer ujjat 
húzni a brüsszeli apparátussal. 

A lisszaboni folyamat egyes elméleti vonatkozásaira a későbbiekben visszatérünk, de 
már itt utalunk a legfeltűnőbb elméleti tisztázatlanságra: a LiS párhuzamosan kíván kö-
vetni számos célkitűzést (a termelékenység javítása, a foglalkoztatás növelése, a kuta-
tás és fejlesztés elősegítése, a szociális kohézió növelése, a természeti környezet foko-
zott védelme stb.) anélkül, hogy a stratégia megalkotói e dimenziók közötti viszonnyal, 
az átváltási vagy komplementer összefüggésekkel minimális mértékben is számot vetet-
tek volna. 

A tudományos megalapozás hiánya mellett nem lehet azt sem szó nélkül hagyni, hogy 
a lisszaboni folyamat ismertsége az EU-országok társadalmában egészen a legutóbbi idő-
kig szinte a nullával volt egyenlő. Ez annál is inkább feltűnő, mert a LiS sikeres megva-
lósítása a nemzeti erőfeszítésektől függ, s ez - a Lisszabonban kinyilvánított szándékok 
szerint is - nemcsak a kormányok aktivitását, hanem a különböző érdekcsoportok 
(stakeholders), a civil társadalom mozgósítását is feltételezi. 

Bár a lisszaboni folyamat minden itt feltárt rejtélyét nem tudjuk megoldani, azért a 
sajátos, gyors, előkészítetlen indításra és a kezdeti lelkesedéstől messze elmaradó folyta-
tásra némi magyarázatot ad a lisszaboni csúcsértekezlet politikai környezete. 2000 már-
ciusában a három legnagyobb EU-gazdaság kormányfője Tony Blair, Gerhard Schröder 
és Lionel Jospen voltak; mind baloldali, szocialista vagy szociáldemokrata pártok veze-
tői, akárcsak az EU elnökségét adó ország, miniszterelnöke, Antonio Guterres. A lissza-
boni csúcsértekezlet idején sok politikus nagy reményeket fűzött a blairi „harmadik út" 
sikeréhez, nemcsak Nagy-Britanniában, hanem Európa számos országában is. Ezt a re-
ményt különösen támogatta az a tény, hogy a sok szempontból csodált versenytárs, az 
Egyesült Államok kormányát is baloldalinak számító politikus, a két kormányzati perió-
duson keresztül páratlan gazdasági sikereket felmutató Bili Clinton irányította. A LiS hite 
a közép- és hosszú távú tervezésben s annak indokoltságában, hogy a foglalkoztatás és a 
jóléti állam kérdéseit is EU-szinten kell koordinálni - ez nem állt távol a baloldali gon-
dolkodástól. Ugyanakkor a javasolt stratégiát a nem baloldali kormányok is elfogadták, 
mert ők elsősorban a versenyképesség előtt álló akadályok következetes felszámolását 
várták tőle. 2000 első felében a LiS egy olyan különleges történeti pillanatban született, 
amikor a nemzetközi versenyképesség erősítése, a foglalkoztatás növelése és az európai 
értékeknek megfelelő szociális kohézió erősítése egymással könnyen harmonizálható cé-
loknak tűntek az európai vezetők számára. Ez a pillanat azonban nem tartott sokáig: a 
„dot.com-buborék" kipukkadása, az amerikai gazdaságpolitika irányváltása, a német 
gazdaság súlyosbodó nehézségei és számos más tényező elfújta a lisszaboni folyamat 
indítását adó lendületet. 

Annak ellenére, hogy a LiS a korábban elindított úgynevezett európai folyamatokat 
összefogó - a Lisszabonban fontosnak értékelt minden területet magában foglaló - stra-
tégia kívánt lenni, a felvázolt célok nem elégítették ki az EU-országok vezetőinek vágya-
it: a következő csúcsértekezletek tovább bővítették a LiS palettáját. így bővült ki a lissza-
boni folyamat a környezetvédelem és a fenntartható fejlődés témájával (Göteborg, 2001. 
június), a szociális kohézió részletes tematikájával és mutatószámaival (Laeken, 2001. 
december), a kutatás és fejlesztés számszerű célkitűzéseivel (Barcelona, 2002. március), 
a nyugdíjrendszerek és az egészségügy reformjával stb. Úgy tűnik, 2004-re értünk el 
ahhoz a pontig, amikor a soros, ír elnökség leszögezte, már nem a témákat és a célkitű-
zéseket kell gyarapítani, hanem célszerű a végrehajtásra - különösen olyan kiemelt té-
máknak, mint a versenyképesség növelésének elősegítése - összpontosítani. Hasonló túl-
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hajtás volt a folyamat előrehaladását és a gazdaságok közötti összehasonlítást szolgáló 
mutatószámok elburjánzása, egyfajta mutatószám-fetisizmus kialakulása. 

A lisszaboni folyamat legfőbb kontrollja azonban maga a valóság. Egy hosszú távú 
terv minőségének fontos mércéje, hogy az miként teljesül. Márpedig az időben előreha-
ladva, egyre több elemző kénytelen a lisszaboni terv teljesülését kiábrándítónak tekinte-
ni. Az 1. táblázatban bemutatjuk néhány - számszerűen is megfogalmazott - lisszaboni 
célkitűzés teljesülését. A táblázat szerint - bizonyos munkavállalói csoportok foglalkoz-
tatási rátájától eltekintve - a lisszaboni célkitűzések teljesítése szinte alig látható. 

1. táblázat 
A lisszaboni stratégia főbb számszerű célkitűzései és azok teljesítése az EU-15 régi 

tagállamában 

2000 2003 2005 2010 

tény terv 

Versenyképesség 
GDP/fő, Egyesült Államok - 100 70 71* 101 

K+F 
K + F-kiadások a GDP százalékában 1,95 1 9 9 * * 3,00 

Foglalkoztatás, százalék 
Foglalkozási ráta 
Női foglalkozási ráta 
Idősebbek foglalkozási rátája 
Munkanélküliség 

63,4 
54,1 
37,8 

7,8 

64,4 
56,0 
41,7 

8,1 

67,0 
57,0 

70,0 
60,0 
50,0 

4,0 

* Előrejelzés 2003-ra. 
* * Becslés 2002-re. 
Forrás: saját számítások a lisszaboni stratégia dokumentumai és az Eurostat Structural Indicators honlap-

ja alapján. 

Külön magyarázatra szorul a versenyképességre vonatkozó célkitűzés és annak szám-
szerűsítése. Az országok vagy makrorégiók egymáshoz viszonyított versenyképessége 
sokkal kevésbé nyilvánvaló és mérhető sajátosság, mint az egyes vállalatok egymáshoz 
viszonyított versenyképessége.7 így aztán mindig fontos, hogy ha valaki egy ország vagy 
régió versenyképességéről beszél, konkretizálja, milyen versenyképességi fogalmat hasz-
nál, és milyen elvek szerint méri azt. Az EU a lisszaboni folyamattal kapcsolatban ezt a 
magyarázatot megspórolta. Ezért a LiS legfőbb célját („az Unió (...) a világ legverseny-
képesebb (...) társadalma (...) legyen") magunknak kell értelmeznünk. Az országok át-
fogó versenyképességi teljesítményét illetően általánosan elfogadott, hogy azt az országot 
tekintik versenyképesebbnek, amely nemzetgazdasági szinten nagyobb termelékenységet 
mutat fel (például egy főre jutó GDP-ben mérve), mint társai.8 Ennek megfelelően a 
lisszaboni stratégiában megfogalmazott versenyképességi célt úgy értelmezhetjük, hogy 
2010-re Európának legalább minimális mértékben meg kell előznie a ma vezető régiót, 
az Egyesült Államokat a versenyképességi teljesítmény terén, amit az egy főre jutó (vá-

7 Lásd Paul Krugman nevezetes vitairatát (Krugman [1994]) és az azt követően született vitacikkeket. 
Krugman tagadja, hogy az országokra értelmezni lehetne a versenyképességet. 

8 Ehhez hasonlóan egy országot társainál versenyképesebbnek tartanak, ha a világpiacon társaihoz viszo-
nyítva nagyobb piaci részt tud magának kiszakítani (például a világ összexportjából képviselt részarány 
formájában). A versenyképesség ilyen megfogalmazásait lásd például az OECD [1992] és Fagerberg és 
szerzőtársai [2004] tanulmányokban. 
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sárlóerő-paritáson kifejezett) GDP-ben mérünk. Ezt jelképezi az általunk beállított 101 
százalékos célkitűzés az 1. táblázat első sorában. 

Egyébként a LiS hivatalos, úgynevezett strukturális mutatószámaiból (Structural 
Indicators) a legelső pontosan ez az index, így valószínűsíthető, hogy a lisszaboni folya-
mat megálmodói is ilyen módon akarták és akarják értelmezni az európai térség verseny-
képességét. Viszont rá kell mutatnunk arra, hogy a megfogalmazott céltól való szégyen-
letes elmaradás (lásd az 7. táblázat első sorát) programozva volt. Ahhoz ugyanis, hogy a 
15 tagállamból álló Európai Unió 2010-re az egy főre jutó GDP tekintetében utolérje az 
Egyesült Államokat, a 2000-rel kezdődő tíz év mindegyikében 2,7 százalékponttal na-
gyobb növekedési ütemet kellene elérnie, mint amekkorát az Egyesült Államok ér el.9 

Mivel az 1971 és 2000 közötti mintegy három évtizedben az EU ilyen mértékű növeke-
déselőnyt az Egyesült Államokkal szemben mindössze két esztendőben (1974-ben és 
1982-ben) tudott felmutatni, valóságos csodának kellett volna bekövetkeznie ahhoz, hogy 
Európa tervezett felzárkózása bekövetkezzen. 

A lisszaboni folyamat néhány elméleti problémája 

A lisszaboni stratégia - akár sikeresnek bizonyul, akár nem - számos elméleti problémát 
vet fel. Ezek részben a gazdasági növekedés forrásaival s a gazdasági-társadalmi rezsi-
mek közötti verseny sajátosságaival kapcsolatosak, részben pedig az EU-n belüli irányí-
tás, koordináció és együttműködés lehetőségeivel és módszereivel. A következőkben a 
problémák három körét tekintjük át. 

Implicit növekedési stratégia 

A lisszaboni folyamat - rendkívüli összetettsége mellett - ha implicit módon is, felvázol 
egy növekedési stratégiát, amelyet a hagyományos növekedési modellek keretei között is 
meg lehet fogalmazni: a stratégia úgy kíván gyors termelékenységnövekedést elérni, hogy 
e mellett az egyik - jelentős mértékben kihasználatlan - termelési tényező, a munkaerő 
felhasználása érezhetően növekedjen. Az 1990-es évtized végén született uniós elemzések 
mind kiemelték, hogy az Egyesült Államok teljesítménye nem csupán a makroszintű terme-
lékenység területén volt jobb az Európai Unió teljesítményénél, hanem az Egyesült Álla-
mok - szemben az EU-val - foglalkoztatását is tudta növelni. A Bizottság 2000. évi ver-
senyképességi jelentése (Competitiveness Report) például bemutatta, az EU 1950 óta tartó 
felzárkózása az Egyesült Államok életszínvonalához az 1990-es években megtört, s ennek 
elsődleges oka az amerikai foglalkoztatás gyorsabb növelése, a másodlagos pedig a terme-
lékenység növekedésének felgyorsulása volt az Egyesült Államokban (CEC [2000b]). A 
lisszaboni csúcsot előkészítő bizottsági anyag pedig rámutatott, paradigmaváltást kell elér-
ni, hogy az Unió a globalizáció és tudásalapú társadalom termelékenységnövelési előnyeit 
kihasználhassa, ugyanakkor törekedni kell az egyesült államokbeli foglalkoztatási ráták 
elérésére, s ezzel Európa teljes foglalkoztatási potenciáljának hasznosítására (CEC [2000a]). 

Azt a követelményt azonban, hogy egy adott gazdaságban a munka termelékenységé-
nek növekedése összekapcsolódjon a foglalkoztatottság növelésével, egyáltalán nem egy-

9 Ennek kiszámításánál figyelembe vettük, hogy az Egyesült Államokban a népesség hagyományosan 
gyorsabban nő, mint az EU-ban; egészen pontosan az 1990-es évtizedben a két régió között tapasztalt népes-
ségnövekedési különbséget kivetítettük a 2000 és 2010 közötti időszakra. A vásárlóerő-paritás tekintetében, 
támpont híján, nem számoltunk eltolódással a két régió között. 
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szerű teljesíteni. Itt nem elsősorban arra az aritmetikai összefüggésre gondolunk, hogy 
az output egy adott szintje a foglalkoztatás és a munka termelékenységének szorzata, így 
egyik magasabb volta a másik alacsonyabb szintjét feltételezi. Természetesen nem kell 
adott outputszintet feltételezni, s elvileg a fenti szorzat mindkét tényezője szimultán mó-
don is növekedhet. Ennek gyakorlati bekövetkezése azonban számos körülménytől függ, 
így többek között az adott gazdaság népességének, kor- és képzettségi összetételének 
alakulásától, a munkapiac intézményeitől és a munkapiaci szabályozástól, a műszaki fej-
lődésnek a gazdaságra, annak adott fejlődési szakaszára jellemző sajátosságaitól, a vizs-
gált gazdaság ágazati szerkezetétől, valamint a társadalom által hosszú idő óta elfogadott, 
a munka és a szabadidő relatív értékelését kifejező preferenciáktól. A fentiek közül itt 
csak a műszaki fejlődés sajátosságaira és a preferenciák jelentőségére térünk ki. 

A gazdasági növekedés különféle modellekkel való vizsgálata az elmúlt évtizedekben 
általában azt mutatta ki, hogy a fejlődés hajtóereje a műszaki fejlődés, illetve a humántő-
ke bővülése. Különösen a gazdaságilag fejlett országokban, ahol a munkabérek viszony-
lag magas szintet értek el, és ilyen szinten rögződtek, a munka mennyisége viszonylag 
kevesebb szerepet játszik a növekedés elősegítésében, ugyanakkor a műszaki fejlődés 
eredményeként bevezetett új technológiák többnyire a tőkeintenzitást növelő és munkát 
megtakarító jellegűek. Az 1. ábrán Jorgenson [2004] vizsgálatának eredménye alapján 
mutatjuk be,10 hogy a növekedésben szerepet játszó egyes termelési tényezők milyen 
súlyt képviseltek a világgazdaság három fejlett régiójában az elmúlt 21 évben, illetve 
annak részidőszakaiban.11 Mint az ábrából látható, az Európai Unióban és Japánban mind 
a három vizsgált részidőszakban a tőkeintenzitás növekedése (capital deepening) mutat-
kozott a legjelentősebb tényezőnek. Az Egyesült Államokban a munka mennyiségének 
bővítése fontos növekedést elősegítő tényező volt, szemben a másik két régióval, ahol 
viszont a munka mennyiségének változása elenyésző mértékben pozitív, vagy éppen ne-
gatív hatással volt a gazdasági növekedésre. 12 

Mint az 1. ábrán az oszlopdiagramokhoz illesztett vonaldiagram mutatja, a munka 
mennyiségének növekedése az Egyesült Államokban nem utolsósorban a népesség relatív 
gyorsabb növekedésével állt összefüggésben.13 Ugyanakkor a közelmúltban egyre na-
gyobb publicitást nyert az a tény, hogy azok a munkaképes dolgozók, akik munkához 
jutnak, az Egyesült Államokban ténylegesen jóval többet dolgoznak, mint EU-beli társa-
ik. Ez a Európára jellemző rövidebb heti munkaidőből, több fizetett szabadnapból és a 
jelentősen hosszabb, törvényesen előírt fizetett szabadságból adódik össze. A 2. ábra a 
ténylegesen ledolgozott órák számát mutatja a három régióban. Ebből az derül ki, hogy 
míg az elmúlt 20 évben Az Egyesült Államokban a ledolgozott órák száma változatlan 
maradt, az az EU-ban 10 százalékkal, Japánban pedig 15 százalékkal csökkent. A válto-
zások eredményeként 2003-ban, az Európai Unióban a foglalkoztatottak évente átlagosan 
13-14 százalékkal kevesebbet dolgoznak, mint egyesült államokbeli és japán társaik. 

E fontos mutatóban a világ vezető régiói között kialakult jelentős különbség elvileg 
több tényezőből fakadhat: a szabadidő iránt mutatott eltérő preferenciákból, a részmun-
kaidősök arányának eltolódásából, illetve a munkavállalást befolyásoló adók eltérő szint-

10 Jorgenson [2004] tanulmánya a „növekedési tényezők könyvelése" (growth accounting) modellezési 
irányzatba tartozik. Ez, noha az ok-okozati összefüggéseket nem tudja kimutatni, a viszonylag rövid idő-
szakokra vonatkozó összehasonlító empirikus elemzésekben jól alkalmazható. Jorgenson számításait egyéb-
ként igen sokan tekintik referenciának. 

11 Az Egyesült Államok és Japán mellett az összehasonlításokban fokozatosan egyéb gyorsan fejlődő 
országok is feltűnnek. Hosszú távú, összehasonlítható adatok azonban e körből többnyire csak Japánra 
állnak rendelkezésre. 

12 E számításban a munkamennyiség a ledolgozott munkaórák számát jelenti. 
13 Az amerikai népességnövekedés viszont jelentős részben a folyamatos nettó bevándorlásnak köszönhető. 
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1. ábra 
A gazdasági növekedés forrásai (megoszlás, százalék, baloldali tengely) és a népességnövekedés 

évi átlagos üteme (százalék, jobboldali tengely) 

1980- 1989- 1995-
1989 1995 2001 

Egyesült Államok 

1980- 1989- 1995-
1989 1995 2001 

Japán 

• Teljes termelékenység 
• A munka minősége 
• Tőkeintenzitás 
H Munkamennyiség 
• - • Népességnövekedés 

Forrás: saját számítások Jorgenson [2004] és WDI [2003] alapján. 

1980- 1989- 1995-
1989 1995 2001 

Európai Unió 

jéből. Noha a szakirodalomban nincs teljes egyetértés a fenti tényezők súlyát illetően,14 a 
bizonyítékok igen nagy erővel a fenti első tényező mellett szólnak, vagyis hogy Európá-
ban a dolgozók maguk részesítik előnyben (általában érdekvédelmi szervezeteiken ke-
resztül) a szabadidőt a hosszabb munkaidővel (és a magasabb jövedelemmel) szemben. 

A három régió eltérő fejlődési pályáját a lisszaboni folyamat két fontos mutatója (a 
termelékenység és a munkainput) tekintetében szemléletesen mutatja a 3. ábra. Látható, 
a (ledolgozott órákra értelmezett) termelékenység növelése tekintetében Európa az el-
múlt 23 évben nem maradt el Amerikától, sőt. Az utóbbi években, így 1995 óta tapasztalt 
elmaradás ugyan jelentős, de nem mondható drámainak. A termelés bővülését megalapo-
zó munkamennyiség tekintetében azonban az Egyesült Államok karakterisztikusan más 
pályát követ, mint Európa és Japán. 

Európa maga azonban egyáltalán nem egységes gazdaság. A 4. ábrán az egyes orszá-
gok által az elmúlt 23 év során bejárt növekedési pályát érzékeltetjük: az ábrán minden 
ország esetében a fejlődését jellemző két kumulatív mutató egy pontot definiál. Ami 
szembetűnő jellegzetesség, hogy - mintegy a fenti fejtegetéseinket visszatükrözve - egy 
országot (Írországot) kivéve, minden számba vett ország egy átváltási egyenes mentén 
helyezkedik el, amely a termelékenység és a munkamennység növelése közötti viszonyt 

14 Ezzel kapcsolatban lásd pédául Prescott [2003] és Blanchard [2004] vitáját a munkát sújtó adók szere-
péről. 
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2. ábra 
A foglalkoztatottak által az év során ténylegesen ledolgozott órák átlagos száma 
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Európai Unió Egyesült Államok Japán 

Forrás: saját számítás az OECD Labour Market Statistics honlap adatai alapján 

jellemzi. Nincs kvalitatív eltérés az Egyesült Államok és az európai országok között, 
csak abban, hogy az átváltási görbén hol helyezkednek el. Nagyobb termelékenységnö-
velés kisebb munkamennyiség bó'vítéssel jár, és fordítva.15 Egyedül Írország lóg ki a 
sorból, ennek azonban sajátos okai vannak.16 

Mérés, tapasztalatcsere és utánzás 

A lisszaboni folyamatban a sokféle kitűzött célt a tagországok egymással párhuzamosan 
valósítják meg, s ebben nagy szerep jut a nemzetközi összehasonlító módszernek. Ezen 
többféle tevékenységet kell érteni: az EU fórumain szervezik az egyes gazdaságokra 
jellemző tények egyszerű összehasonlítását, a rendszeres, országok közötti tapasztalat-
cserét, és jelentős impulzusok születnek arra, hogy egyes tagországok kövessék (utánoz-
zák) az élenjárónak elismert más országok példáját. 

15 Cikkünk megírása után jelent meg az első olyan hivatalosnak számító EU-dokumentum (CEC [2004d\, 
amely a fenti átváltási lehetőséget megemlíti, sőt rögtön igyekszik is eloszlatni az ezzel kapcsolatos félelme-
ket. Az elemzés azt állítja, hogy a termelékenység és a foglalkoztatás növekedése közötti átváltás csak a 
komparatív statika elméleti keretében, rövid és középtávon áll fenn. Hosszú távú, dinamikus keretben is 
előfordul ugyan hasonló összefüggés (a pozitív foglalkoztatási vagy bérsokkok negatív hatással vannak a 
termelékenység növekedésére), de ez a hatás, modellszámítások szerint, kicsi, és átmeneti jellegű. Bár 
bizonyos munkapiaci reformok akár erősíthetik is az ilyen átváltást, a LiS szándékolt reformjai azonban nem 
ilyenek. 

16 Írország az elmúlt két évtizedben kétségtelen kiemelkedő termelékenység emelkedést ért el, ezt azonban 
minden GDP-re alapozott mutató eltúlozza. (Az ír gazdaságot külföldi multinacionális vállalatok dominálják, 
így az ország által élvezett jövedelmet a GNI jobban jellemzi, mint az annál jóval nagyobb GDP.) Az ország 
sajátos demográfiai jellegzetességei is segítették a foglalkoztatás növekedését. Írországban kiemelkedő mérté-
kű a nők termékenysége: az EU-ban az elmúlt 23 év túlnyomó részében Írországban regisztrálták messze 
legmagasabb termékenységet. Ugyanakkor a gazdaságilag prosperáló időszakokban a korábbi ír emigránsok 
nagy számban áramlanak vissza az anyaországba, ezzel is segítve a foglalkoztatási szint növekedését. 
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3. ábra 
A munkaerőinput és a termelékenység indexei három régióban (1980 = 100) 

Egy ledolgozott munkaórára 
jutó GDP 

Forrás: saját számítás az OECD Labour Market Statistics honlap adatai alapján. 

A lisszaboni folyamat sokrétű célrendszerének konkretizálását és a teljesítés tárgyila-
gos, minden tagországra kiterjedő nyomon követését a LiS mutatószámrendszere szolgál-
ja. Az úgynevezett strukturális mutatószámokat (Structural Indicators) az Európai Ta-
nács lisszaboni ülése hívta életre azzal, hogy a Bizottságot felkérte, a lisszaboni folya-
matban tett előrehaladásról évenként állítson össze szintetizáló beszámolót sajátos muta-
tószámok alapján. 

Azóta a mutatószámok kidolgozása és rendszeres számítása igazi kis „iparággá" vált. 
Megfigyelhető volt a mutatószámok elburjánzása. Az LiS követésére a tagországoknak 
és a Bizottságnak évről évre egyre több mutatót kellett elemezniük. 2001-ben a beszámo-
ló elemzésben használt mutatók száma 32 volt, 2002-ben 36, 2003-ban már 42. Emellett 
minden részterületen számos további mutató vált elfogadottá. A Bizottság honlapján 2004 
novemberében az érdeklődő összesen 117 strukturális mutatószámot találhatott, hat té-
macsoportba rendezve. E 117 mutatóból például 22 vonatkozott a foglalkoztatásra. Az 
Európai Unió Foglalkoztatási Bizottsága (EMCO) ugyanakkor az európai foglalkoztatási 
stratégia évente esedékes közös értékeléséhez 40 úgynevezett kulcsindikátor és 26 továb-
bi úgynevezett kontextusmutató számítását, elemzését és alakulásának nyomon követését 
kéri a tagállamoktól. 

Emellett további mutatószámok alapján születnek nemzetközi eredménylisták 
(scoreboards), amelyek egy-egy jól körülhatárolható területen, kvalitatív mutatók alap-
ján értékelik és állítják sorrendbe az egyes országok teljesítményét. Például a Bizottság 
időről időre elkészíti külön a belső piac kiépítésének, külön az innováció területén elért 
előrehaladásnak, és külön a szociális kohéziós célok megvalósításának a tagországokra 
lebontott eredménylistáját. 

2003-ban, látva a mutatók elburjánzását az Európai Tanács úgy találta, hogy a sok 
mutató csökkenti az áttekinthetőséget és a hatékony elemzést, s elhatározta, 14 mutató-
számot kiemel, és ezek lesznek a LiS kiemelt jelzőszámai. A kiemelt mutatószámok 
megoszlása az egyes területek között kiegyensúlyozott, minden területet két-három mu-
tató jellemez. A 14 mutatószám a következő: 
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4. ábra 
A munkaerőinput és a termelékenység kumulatív növekedése 1980-2003-ban, 1986 = 100 

(százalék) 
Egy ledolgozott munkaórára 

jutó GDP 

Forrás: saját számítás az OECD Labour Market Statistics honlap adatai alapján. 

1. Az egy főre jutó GDP vásárlóerő-paritáson, EU-15 = 100; 
2. A munkatermelékenység szintje (egy foglalkoztatottra jutó GDP vásárlóerő-paritá-

son, EU-15 = 100); 
3. Foglalkoztatási ráta a 15-64 éves korosztályban, százalék; 
4. Az idősebb dolgozók (55-64 éves korosztály) foglalkoztatási rátája, százalék; 
5. Elért oktatási szint (a 20-24 éves korosztály azon része, amely legalább a felső 

középiskolai szintet elérte), százalék; 
6. A K + F-re fordított kiadások a GDP százalékában (GERD); 
7. Az árak relatív szintje (a vásárlóerő-paritás és a piaci árfolyam aránya a háztartási 

fogyasztásban, EU-15 = 100); 
8. Az üzleti szektor bruttó álleszköz-beruházási rátája, százalék; 
9. A szegénység kockázatával élők aránya (a médián elkölthető jövedelem 60 száza-

léka alatti jövedelemből élők aránya); 
10. A tartós munkanélküliek aránya; 
11. A regionális foglalkoztatási ráták szóródása; 
12. Az üvegházhatást előidéző gázok kibocsátása, 1990 = 100 (hat, a kiotói egyez-

ményben szereplő gáz súlyozott kibocsátása CO, ekvivalensre átszámítva); 
13. A gazdaság energiaintenzitása (összes energiafogyasztás a GDP százalékában); 
14. A szállítási volumen növekedése a GDP növekedéséhez viszonyítva (1995 = 100). 

A mutatók segíthetik a tárgyilagos összehasonlító elemzést. Ugyanakkor a mutató-
számrendszer egésze keltheti azt a tévképzetet is, hogy a sajátos fejlesztési stratégiák 
milliméter-pontossággal megtervezhetők és mérhetők, s a mutatószámok hű tükörként 
mutatják a gazdaságok fejlődésének sajátosságait. A LiS megalkotói gondosan elkerülték 
az egyes célok és mutatók súlyozását, amint ezt a cikk elején bemutatott, a lisszaboni 
csúcsértekezlet dokumentumából vett idézet, valamint a kiemelt strukturális mutatószám-
ok gondosan kiegyensúlyozott megoszlása is sugallja. Pedig általában, illetve adott gaz-
daságok számára konkrétan, a mutatók hosszú sorából egyesek lehetnek kritikusan fonto-
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sak, mások pedig marginális jelentőségűek, nem beszélve az egyes területek közötti bo-
nyolult összefüggésekről, amelyek az egyenrangúként kezelt mutatók sorában elsikkad-
nak.17 

A LiS összehasonlításon alapuló koordinációs mechanizmusának, az úgynevezett nyi-
tott koordinációnak egyik fő tartóoszlopa a vállalati gazdaságtanból és gyakorlatból át-
vett módszer, a benchmarking. Ennek alkalmazása során a vizsgált intézmény sajátossá-
gait, működési módját és eredményeit szisztematikusan összehasonlítják más, élenjáró 
intézmények vagy egy elfogadott standard sajátosságaival, működési módjával és ered-
ményeivel, azzal a céllal, hogy az élenjáró módszereket a vizsgált intézményben átve-
gyék. A lisszaboni folyamat utolérésre irányuló szemlélete nyilvánvalóan az Egyesült 
Államokat állítja a viszonyítás középpontjába, de nem egyszer a kiválóan teljesítő EU-
tagországok is mintaképül szolgálnak. 

A teljesítmény-összehasonlítás (benchmarking) módszerét ma már nemcsak az ipar és 
az üzleti szolgáltatások területén alkalmazzák, hanem a kormányzati politikában is, ezen 
belül a szakirányításban és olyan közszolgáltatások működésének átformálásánál, mint 
az egészségügy, a szociális gondoskodás és az oktatás. A lisszaboni folyamat elindításá-
val az Európai Unió számos terület reformjára és koordinálásának elősegítésére javasolja 
a teljesítmény-összehasonlítást. A cél: a szervezeti alkalmazkodás elősegítése, az, hogy a 
teljesítmény-összehasonlítás folyamata ösztönözze az EU-integrációt és a konvergenciát. 

Ez a módszer azonban számos csapdát rejt magában.18 Az egyik ilyen csapda, hogy a 
benchmarking elve azt feltételezi, hogy egyetlen élenjáró működési modell létezik, s 
ebből következően minden adott célt elérni szándékozó, illetve adott funkciót beteljesíte-
ni kívánó szereplőnek/versenytársnak ezt a modellt kell választania. Ez a kép azonban 
több szempontból is félrevezető. 

Először is, például a technológia története arról tanúskodik, hogy sok esetben több 
azonos célú technológia párhuzamosan is létezhet egymás mellett, anélkül, hogy a régeb-
bi teljesen elavulna az újabb mellett, sőt sok esetben az új technológia serkenti a régi 
megújulását. 

Másodszor, adott technológiák, működési-szervezési módok, marketingmódszerek, 
irányítási rendszerek stb. attól függően produkálnak élenjáró eredményeket, hogy mennyire 
illeszkednek a - nehezen változtatható - természeti-földrajzi környezetbe, történelmi-
kulturális hagyományok közé, illetve az uralkodó társadalom-szervezési modellbe. A 
teljesítmény-összehasonlítás mechanikus módszere nem veszi figyelembe a siker kompo-
nenseinek történeti, társadalmi gyökereit, rendszerszerű illeszkedését. Számos szervezé-
si, irányítási és politikai innovációt nem lehet átültetni az egyik országból a másikba 
anélkül, hogy az anyaország intézményi örökségét, államszervezési tradícióit, meghatá-
rozó jogi kultúráját figyelembe vennék. 

Harmadszor, általános evolúciós tapasztalatok azt mutatják, hogy az élenjáró, a „sztár" 
másolása, majmolása a sokféleség mesterséges korlátozásához vezethet, ami alááshatja a 
rendszer fejlődési és megújulási képességét. Pénzügyi piacokon például a diverzifikált-
ság szűkülése növeli az instabilitásra és a válságok kialakulására való hajlamot. Áruk és 
szolgáltatások versenyző piacain, noha fontos a legújabb és legsikeresebb módszerek 
átvétele, emellett minden résztvevőnek előnyös, ha valamilyen rá jellemző, megkülön-
böztető stratégiát is felmutat. 

Összefoglalva: a LiS célkitűzéseinek sora, mutatószámrendszere és a benchmarketing 

17 Nem véletlenül írja Tabellini-Wyplosz [2004] a LiS strukturális mutatószámairól, hogy „a 102 mutató 
(benchmark) a gazdaságokra jellemző sajátosságok zagyva vegyülete; van, amelyik fontos, van, amelyik 
nem". 

18 A következő gondolatmenetben erősen támaszkodunk Lundvall-Tomlinson [2002] írására. 
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politikusokat feltételezve - akkor tartja indokoltnak a döntési jogkörök centralizálását, 
ha jelentős külső gazdasági hatások vannak jelen (vagyis az egyik ország tevékenysége 
kihat a másikéra), vagy ha komoly méretgazdasági előnyök származnak az országok 
egységes fellépéséből, ugyanakkor nincs gyökeres eltérés az egyes országokban uralko-
dó preferenciák között.22 

Az EU fejlődése során elsődlegesen olyan intézményi változások születtek, amelyek a 
keresleti oldal szabályozásának közös döntési centrumba koncentrálására vagy központi 
befolyásolására irányultak. Erre elsősorban az árfolyam-politikában és monetáris politiká-
ban került sor, de részben a fiskális politika területén is. A kínálati oldalra vonatkozó dönté-
sek centralizálása csak az utóbbi évek terméke. Ide sorolható a lisszaboni folyamat is, amely 
az országok kínálati oldali stratégiáját igyekszik koordinálni. Annak vizsgálata azonban, 
hogy elméleti megfontolásokból, a fiskális föderalizmus szempontjából mennyire indo-
kolt a kínálati oldal koordinált fejlesztése, a lisszaboni folyamat elindítása előtt elmaradt. 

A lisszaboni stratégiáról 2004-ben megjelentek már némi kritikát is megfogalmazó 
elemzések. Ezek közül Tabellini-Wyplosz [2004] és annak változatai23 foglalkoznak az-
zal, hogy a LiS-ben megfogalmazott, kétségtelenül fontos reformok közül melyeket ér-
demes és hatékony EU-szinten centralizálni, illetve onnan koordinálni. A szerzők éppen 
a fiskális föderalizmus alapelveit követve jelentik ki: a kínálati oldal gazdaságpolitikái-
nak központi koordinálása általános szabályként nem fogadható el. Abból a feltevésből 
kell kiindulni, hogy minden ország, ha hatékony kínálati oldali politikát folytat, abból 
maga profitál; emellett az általa elhatározott és megvalósított intézkedéseivel társainak 
nem árt, sőt inkább használ. A tagországok között a kínálati politikákkal folytatott ver-
seny a priori előnyös. Ez alól csak azok az intézkedések jelenthetnek kivételt (és ezért 
központi szabályozásuk indokolt), amelyek minden termelő részére lehetővé teszik az 
egyenlő hozzáférést az egységes piachoz, például visszaszorítják az állami támogatásokat 
és a versenyt korlátozó torzulásokat. 

Külön szót érdemel, hogy a döntések optimális szintjére vonatkozó tudományos meg-
közelítés szerint az EU-nak milyen szerepe lehet a foglalkoztatás és a munkapiac terüle-
tén. Hiszen a nemzetközi összehasonlító elemzések többsége évek óta éppen a munkapiac 
merevségeiben látja annak az okát, hogy Európa a világ vezető régióitól lemarad. Ugyan-
akkor a LiS első korai kezdeményezései, a luxemburgi folyamat és az európai foglalkoz-
tatási stratégia pontosan a munkapiac reformjának központi vezérlésére irányultak. 
Tabellini és Wyplosz kénytelenek megállapítani, a munkapiaci reformok olyan erős és 
politikailag érzékeny helyi érdekeket sértenek, hogy véghezvitelük csak nemzeti keretek 
között lehetséges. Az európai szintű irányítás egyszerűen nem rendelkezik elegendő po-
litikai legitimációval ahhoz, hogy ezen a területen érdemleges hatást érjen el.24 A közös-
ségi szintű koordináció tehát csak igen korlátozott lehet: például szorgalmazhatja külföl-
di példák megvizsgálását a munkapiacok reformjának nemzeti vitái során, de semmi 
esetre sem erőltethet uniformizált, kész reformcsomagokat a tagállamokra (Tabellini-
Wyplosz [2004] 23-26. o.). 

A döntési és koordinációs szint kérdése mellett, de attól nem függetlenül, felvethető a 
végrehajtatás kérdése is. Ez pontosan arra irányul, hogy az EU milyen eszközzel tudja a 
tagországokban elérni az uniós szinten (az EU Tanácsában) elfogadott lisszaboni célok 
követését, valamint az azok elérésére ugyancsak elfogadott „politikák" tényleges alkal-

22 Vö. Oates [1999] és Tabellini-Wyplosz [2004]. A kérdés abban az esetben is vizsgálható és vizsgálan-
dó, amikor a politikusokról nem feltételezhető, hogy az össztársadalmi jólétet szolgálják, mert politikai 
korlátok között, az újraválasztás érdekeitől közvetlenül vezérelve vagy szervezett érdekcsoportok befolyása 
alatt hoznak döntéseket. Ennek részletezésére itt hely hiányában nem térünk ki. 

23 Lásd például EFN [2004], 
24 Itt tehát a fentiekben felsorolt feltételek közül az egyes országok preferenciái közötti erős különbség az 

akadálya az EU szintű döntés és koordináció létjogosultságának. 
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mazását? Mint már írtuk, a lisszaboni stratégiát többnyire olyan területekre fogalmazták 
meg, amelyek az uniós szabályok szerint hagyományosan nemzeti kompetenciába tartoz-
nak, ugyanakkor a LiS nyelvezete és kommunikációs mechanizmusa a LiS témáit egy, az 
uniós és nemzeti kompetenciák közötti szürke zónába igyekezett bevonni. 

A szürke zónában bevethető eszközök sokféleségét és vegyes eredményességét egy 
magyar példa segítségével mutatjuk be. Erre azért van lehetőség, mert érdekes hasonló-
ság mutatkozik az 1968-1990 közötti magyarországi szabályozási tapasztalatok és a lissza-
boni folyamat között. 

Magyarországon 1968-ban az „új gazdasági mechanizmus" keretében megszüntették a 
központi tervek lebontására alapozott közvetlen tervezést, és helyette a tervezés közvetett 
formáját vezették be. Ez, az akkori elképzelések szerint, úgy működött volna, hogy a 
népgazdasági tervek és a vállalati elképzelések között ugyan nem volt formális kapcsolat, 
azonban az úgynevezett pénzügyi szabályozók a vállalatokat a központilag meghatározott 
tervmutatók megvalósulása felé terelték volna. Ez volt az 1968 előtt kidolgozott elképze-
lés, és akkor senki sem tudta, hogy az egyik napról a másikra megszüntetett kötelező 
tervkapcsolatok nélkül nem fog-e az egész szabályozási rendszer összeomlani. A rend-
szer nem omlott össze, de a pénzügyi szabályozók - hosszú ideig tartó fetisizálásuk 
ellenére - nem töltötték be a nekik szánt szerepet. 

Az 1968 utáni hazai elméleti és empirikus kutatások jelentős része arra irányult, hogy 
kiderítse, valójában milyen szabályozási mechanizmusok teremtik meg a makroszintű 
tervezés és a vállalatok viselkedése közötti - viszonylagos - összhangot. A kutatások a 
következő fontos tényezők hatását mutatták ki.25 

1. A vállalatok állami tulajdonban (így a tulajdonosi jogokat gyakorló minisztériumok 
alárendeltségében) maradtak, és emellett az állampártnak léteztek vállalati és területi 
szervezetei. Mindezeken a csatornákon keresztül a központ büntethette a nem „helyes" 
vállalati viselkedést, de nem egyszer közvetlen szabályozási feladatot is ellátott. 

2. Hatottak az erre a célra teremtett és gyakran módosított pénzügyi ösztönzők. 
3. Az eredeti elvekkel szemben, szűk területen, alkalmaztak központi direktívákat is. 
4. A beruházások számára a vállalatoknál rendszerint nem maradt elegendő saját for-

rás. Mivel üzleti alapú bankrendszer nem épült ki, a vállalati beruházások finanszírozása 
állami-hatósági feladat volt, s így a központ a beruházási döntésekre komoly befolyást 
gyakorolt. 

5. A részvételnek és az erkölcsi nyomásnak fontos szerepe volt: a vállalatok maguk is 
részt vettek a makrogazdasági tervek és szabályozók kialakításában (a korszak új fogal-
ma: a szabályozóalku), ugyanakkor nem térhettek ki az erkölcsi nyomás alól, amely 
ellátási kötelezettségre, importtakarékosságra, az áremelkedés korlátozására és más össz-
társadalmi célokra hivatkozva, a központi elképzelések teljesülése felé terelte őket. 

Most térjünk vissza a lisszaboni folyamathoz. Itt, akárcsak az 1968 utáni magyar vi-
szonyok között, létezik egy valójában korlátozott eszközökkel rendelkező központ (ezt 
az EU csúcsintézményei alkotják), amely szeretné terveit az alsó szintekkel végrehajtat-
ni, mégpedig úgy, hogy nem rendelkezik ehhez kellő formális kompetenciával. 

Nyilvánvalóan a közvetett tervezés és irányítás 1968 és 1990 között létezett magyaror-
szági gyakorlata nem alkalmazható általános sémaként minden hasonló szabályozási hely-
zetre. Ugyanakkor a két évtized alatt - több-kevesebb sikerrel - a magyar gazdaságban 
sokféle szabályozási csatornát kipróbáltak. Ezért érdemes a fenti 1-5. pontot áttekintve 

25 E területen a hazai szakirodalom rendkívül gazdag, így nehéz egyes műveket kiemelni. Ha mégis erre 
kényszerülünk, akkor Komái [1987] és Antal [1985] átfogó munkáira kell utalnunk, valamint a kor egy 
sajátos és rendkívül informatív műfajára a vállalati esettanulmányokra, amelyek sorából itt a Tardos [1980] 
gyűjteményes kötetet említjük meg. 
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tematikus eredménytábla mind lehetőséget ad arra, hogy az egyes tagországokat elhelyezze 
a többihez képest. Az EU tavaszi tanácsüléseire készült értékelések évek óta „dicsőség- és 
szégyentablókat" is tartalmaznak. Illusztrációképp a 2. táblázatban bemutatunk egy ilyen 
dicsőség- és szégyentablót, amely a Bizottság 2004. tavaszi értékelése alapján készült. 
Több független kutatóintézet szintén rendszeresen mérleget von, a Bizottságnál szaba-
dabb, sokoldalúbb és tartalmibb módon (lásd Murray [2003], [2004] és World Economic 
Forum [2002], [2004]). Az ezekben adott értékelés, akárcsak a Bizottságé, jól esik a 
dicséretet kapott országoknak, és kellemetlen jelzés az elmarasztaltak számára. Az érté-
kelések általában az északi tagországokat (Finnország, Dánia és Svédország) állítják pél-
daképül a többi elé, és a dél-európai tagországokat, valamint a két lassan mozduló nagyot 
(Németország és Franciaország) marasztalják el. Az erkölcsi nyomás kifejtésére ezenkí-
vül az unió kommunikációs és tárgyalási gépezetének működése számtalan lehetőséget 
nyújt. Az ütemterv szerint készülő dokumentumok és azok értékeléseinek szervezett „ván-
dorlásán" kívül mindenekelőtt létezik az állam- és kormányfők tavaszi csúcstalálkozója, 
amelyet jelentős részben a LiS-nek szentelnek; az EU Tanácsa - különböző formációk-
ban, a szakminiszterek részvételével - évente 60-70 alkalommal ülésezik; emellett e 
Tanácshoz, illetve a Bizottság munkájához kapcsolódóan nemzeti államigazgatási szak-
emberek mintegy 200 munkacsoportban és 250 bizottságban vesznek részt. Ezek nem min-
dig a lisszaboni stratégia ügyeit vitatják, de azért elegendő alkalom adódik az erkölcsi 
nyomás kifejtésére azokkal szemben, akik jelentősen elmaradni látszanak a közös céloktól. 

A fentiekből látszik, a lisszaboni folyamat végrehajtatásának súlyponti eleme egyértel-
műen a nyitott koordináció. Ugyanakkor az elmúlt években bebizonyosodott, hogy ez az 
eszköz rendkívül kis hatásfokú. Ahogy a Sapir-jelentés egyik szerzője írja: „az önkéntes 
koordináció nem más, mint fogatlan oroszlán" (Pisani-Ferry [2003]). Mások szintén 
hasonló eredményre jutottak.27 

A lisszaboni folyamat haszna és jövője 

A cikk eddigi részében igyekeztünk elemezni a lisszaboni folyamat sajátosságait, köztük 
nem egy rejtélyes tulajdonságát. Ennek során számos kritikus megállapítást tettünk, első-
sorban a LiS olyan strukturális gyengeségére vonatkozóan, amely már kezdettől fogva 
szinte determinálta, hogy az ambiciózus célok nem fognak teljesülni. A cikk befejező 
részében, szemben a korábbi bíráló megjegyzésekkel, rámutatunk a LiS erényeire és 
pozitív hozamára. Végül megpróbáljuk felmérni, milyen jövő vár a lisszaboni stratégiá-
ra, mégpedig annak alapján, hogy az Unió mennyire haladt előre a LiS eltökélt és kímé-
letlen vizsgálatában, és az EU intézményei mennyire elszántak a LiS újraértékelésére. 

A LiS kétségtelen előnye, hogy a kontinens országai előtt álló hosszú távú, stratégiai 
jelentőségű problémákat napirendre tűzte, és az intézményi reformokról való gondolko-
dást permanensé tette. Ilyen problémák a következők: 

- a növekedési folyamat sajátosságai a fejlett gazdaságokban és a világgazdasági nagy-
régiók közti gazdasági verseny; 

- az infokommunikáció szerepe a termelésben, a fogyasztásban és általában a nemzet-
gazdasági szintű hatékonyság növelésében; 

- a kutatás, fejlesztés és innováció megváltozott szerepe a fejlett országokban, szerve-
zésük és finanszírozásuk eltérő útjai (általában a tudásalapú gazdaság paradigmája); 

- a foglalkoztatás egymástól eltérő lehetséges modelljei és azok következményei; 

27 Pelkmans-Casey [2004] például ezt írja: „... egyértelműen kiderült, hogy a gazdasági unió koordinálási 
mechanizmusát olyan gyengén tervezték meg, hogy az nem lehet hatásos. Dumából és jelentések irogatásá-
ból nem lesz gazdasági növekedés." (10. o.) 
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- a népesség elöregedésének hatása az európai jóléti modell fenntarthatóságára, az új 
modellek kidolgozásának szükségessége. 

A lisszaboni folyamat emellett az egyes tagországok kormányait, szakapparátusát is 
stratégiai szemléletre, az intézményi alternatívákban való gondolkodásra ösztönzi. A nyitott 
koordináció módszere közel hozza egymáshoz a tagállamok azon szakembereit és állam-
igazgatási munkatársait, akik hasonló területen dolgoznak; ezek kicserélhetik egymással 
tapasztalataikat, megismerhetik az adott funkciók megvalósításában alkalmazott új, élen-
járó megoldásokat. 

A lisszaboni folyamat jövője szempontjából 2005 döntő év, amikor az új Bizottság és 
az újjáválasztott és kibővített Európai Parlament megkezdi munkáját, s a LiS félidős 
értékelése napirendre kerül. Az EU csúcsszervei eddig két jelentős vizsgálatot rendeltek 
meg a lisszaboni folyamatról, az egyik a Sapir-jelentés (Sapir [2003]) néven, a másik a 
Kok-jelentés néven vált ismertté (EC [2004]).28 A két jelentés tartalma és fogadtatása 
fontos jelzés lehet arra nézve, milyen alapossággal és önkritikával képes az EU kezelni 
saját kezdeményezéseit, és mennyire kész korrigálni esetleges hibáit. 

Hadd hívjuk itt fel a figyelmet arra, hogy a lisszaboni folyamat kapcsán az Európai 
Unió történetének egyik legnagyobb kudarca előtt áll! Az EU eddigi intézményi reform-
jai és kibővítései kivétel nélkül mindig a kitűzött határidőre és sikeresen zárultak. Olyan 
jelentős, összetett és feszített munkát igénylő intézményi reformok, mint az egységes 
piac megteremtése 1992-re, az Európai Monetáris Unió tető alá hozása 1999-re, vagy 
éppen tíz ország csatlakozása 2004-ben, mind az előre eltervezett időre és tartalmilag 
lényegében eredményesen befejezett akciók voltak. A lisszaboni folyamat szintén határ-
időhöz kötött komplex reformfolyamat, amely azonban minden bizonnyal messze nem 
fogja teljesíteni a benne megfogalmazott célokat. 

A Sapir-jelentés neves közgazdász és politológus kutatók műve,29 míg a Kok-jelentés 
szerzői gárdájában politikusok, vállalatvezetők, szakszervezeti vezetők és kutatók is he-
lyet kaptak. 

Az André Sapir által vezetett független magas szintű munkacsoportot (Independent 
High-Level Study Group) Romano Prodi 2002 júliusában kérte fel, hogy elemezze, mi-
ként lehet a lisszaboni folyamat céljait elérni, ugyanakkor az EU kibővítése nyomán az új 
tagországok felzárkózását is elősegíteni. Az alapos és tudományos igénnyel megírt tanul-
mány elemzi, hogy az EU miért teljesít növekedési lehetőségei alatt, és a magyarázatok 
között szerepelteti többek között a túlhaladott intézményi rendszert, a makrogazdasági 
politikában elkövetett tévedéseket, és az EU irányítási rendszerének gyengeségeit. A 
munkacsoport szerint a lisszaboni stratégiát erőteljes ambíciók és gyenge irányítási eszkö-
zök jellemzik. Ilyen helyzetben vagy a célkitűzésekből kell egyeseket elhagyni, vagy az 
eszközöket kell a célokhoz igazítani. Javaslataik mindenesetre óvatosak: az irányítás és 
az alkalmazott eszközök javítására irányulnak, s nem a célkitűzések módosítására vagy 
visszavonására. Sőt, az egységes piac dinamizálására, a tudásba való beruházások előse-
gítésére szólítanak fel. E mellett azt javasolják, hogy az EU ne csak szankcionáljon, de 
jutalmazzon is, és irányítási eljárásaiban nagyobb szerepet juttasson a költségvetésnek. 

A Sapir-bizottságnak az EU költségvetésről írott javaslatai nagy vihart váltottak ki, 
mert a dokumentum egy szent tehénhez, a költségvetés hagyományos struktúrájához mert 

28 Ez utóbbi nem tévesztendő össze a 2003-ban, a foglalkoztatásról született Kok-jelentéssel: CEC [2003b]. 
29 Szerzői: André Sapir, Philippe Aghion, Giuseppe Bertola, Martin Hellwig, Jean Pisani-Ferry, Dariusz 

Rosati, Jósé Vinals, Helen Wallace. 
30 Javaslatuk szerint a költségvetés 45 százalékát a növekedés elősegítésére (K + F, tanítás és képzés, 

infrastruktúra), 35 százalékát a konvergencia támogatására, és 10 százalékát a szerkezeti váltás elősegítésére 
(az állás nélkül maradt dolgozók és a mezőgazdaság számára) kellene elosztani (lásd Sapir [2003], Pisani-
Ferry [2003]). 
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K A D E R J Á K P É T E R - Á B R A H Á M Á R P Á D - P Á L G A B R I E L L A 

A csökkenő halálozási és baleseti kockázat közgazdasági 
értéke Magyarországon 

E g y m u n k a e r ő - p i a c i e l e m z é s e r e d m é n y e i 

A közcélú döntéshozatal (public policy) színvonalát jelentősen javíthatná, ha a dön-
téshozók megbízható becslések alapján vetnék össze egyes közcélú programok költ-
ségeit és hasznait. Ehhez azonban a mainál több és hitelesebb eredménnyel kellene 
rendelkeznünk arra vonatkozóan, hogy az említett programok által kínált közjavak 
ténylegesen milyen közgazdasági értékkel bírnak az érintett közösségek számára. 
Számos program egyik legfontosabb „terméke", hogy csökkenti az érintett közös-
ségben a megbetegedések, illetve az idő előtti halálozások valószínűségét, azaz vég-
ső soron emberéleteket kímél vagy ment meg. Az egyes környezetvédelmi, közegész-
ségügyi programok, a közlekedésbiztonsági beruházások mind ezt ígérik. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: J17, J31, H43. 

Mennyit költsön a kormány életmentő műtétek finanszírozására? Mennyi költségvetési 
kiadást ésszerű a dohányzással vagy a közúti balesetekkel kapcsolatos halálozási és meg-
betegedési kockázatok csökkentésére fordítani? Mit tudunk a levegőterhelési díjaknak 
köszönhető légszennyezés-csökkenés eredményével - a közegészségügyi állapot javulá-
sával - elért haszon közgazdasági értékéről? Az ezek és az ezekhez hasonló kérdések 
körüli, sokszor érzelmektől sem mentes vita arra utal, hogy a közületi döntéshozók szá-
mára szükséges lenne, hogy az általuk javasolt és megvalósítani szándékozott jóléti prog-
ramok hasznainak természetéről, s amennyiben lehetséges, azok közgazdasági értékéről 
a jelenleginél több információval rendelkezzenek. 

Valószínűleg a szóban forgó közületi programok egyik legfontosabb haszna az a halá-
lozási és egészségügyikockázat-csökkenés, amely a megvalósult program által érintett 
közösségben bekövetkezik. Egyszerűbben szólva, e programok képesek „statisztikai em-
beréletek" megmentésére, a balesetek és megbetegedések gyakoriságának csökkentésé-
re. E hasznok közgazdasági értékelése nem triviális feladat, mivel a kérdéses kockáza-
tokra vonatkozó explicit piacok vagy nem léteznek, vagy tökéletlenek. 

Vegyük a halálozási kockázat példáját! Egy csökkenő halálozási statisztikát célul ki-
tűző program (például közúti biztonságot növelő fejlesztés) által megmentett emberéletek 
közgazdasági értékének becslésekor az élet, amely nem helyettesíthető jószág, értékelé-
sének nehézségével szembesül a közgazdasági megközelítés. Mivel ilyen esetekben a 
közgazdasági érték mérésére alkalmazott klasszikus módszer, a fizetési hajlandóságok 
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jelentősége, azt más, alapvetően iparági sajátosságok magyarázzák.9 Elemzésünk egyes 
specifikációiban mi is megismételtük Leigh eljárását. Azt találtuk, hogy miközben a 
halálozási és baleseti kockázati változóink koefficienseinek értékét csökkentette az eljá-
rás, azok hatása továbbra is szignifikáns maradt. Azt gondoljuk, hogy ezen eredményünk 
a pontosabb kockázati változók alkalmazásával magyarázható. 

Tanulmányunk felépítése a következő. Először a csökkenő halálozási kockázat köz-
gazdasági értékére vonatkozó egyszerű, statikus, két időszakos modellt ismertetjük. 
Megmutatjuk azt a feltételt is, amelynek teljesülése esetén a munkahelyi halálozási koc-
kázat csökkenésére vonatkozó fizetési hajlandóság jó becsléséül szolgál valamely exogén 
(például környezetszennyezésből származó) halálozási kockázat csökkenése iránti fizeté-
si hajlandóságnak.10 Ezután a kompenzációs bérkülönbségeket elemző elmélet és a 
hedonikus bérmodell rövid, kvalitatív ismertetésére kerítünk sort. Ezután foglaljuk össze 
becslésünk módszerét, adatait és eredményeit, valamint a jövőbeli kutatásra vonatkozó 
javaslatokat fogalmazunk meg. 

A csökkenő halálozási kockázat értéke - egy egyszerű statikus modell 

A következőkben röviden áttekintjük a halálozási kockázat változásának értékelésére 
vonatkozó egyszerű statikus modellt.11 E két időszakos, statikus modellben feltételezzük, 
hogy az egyén hasznosságát egy összetett X jószág fogyasztásából nyeri, feltéve, hogy 
életben marad, és van módja azt élvezni. A jószág kezdeti készlete (X°) és a kezdeti 
túlélési valószínűség (Z°) külső adottság az egyén számára. Feltételezzük továbbá, hogy 
a fogyasztó fogyasztásának bizonyos csökkentése révén növelheti túlélési valószínűségét. 
Konkrétabban, lehetősége van kevésbé kockázatos, de egyben kevésbé jövedelmező munkát 
is vállalnia. 

A modellben célszerű két halálozási kockázattípus megkülönböztetése: egy exogén 
(például környezet-egészségügyi), és egy foglalkozásspecifikus kockázaté. A pe és a p. 
jelölések rendre e kockázat forrásokhoz kapcsolódó feltételes halálozási valószínűsége-
ket jelölik. 

Feltételezve, hogy az említett halálozási valószínűségek egymástól függetlenek, annak 
valószínűsége, hogy a vizsgált fogyasztó túléli az induló időszakot:12 

z = 1 ~P = (1 -P)d ~P). 

Tételezzük fel továbbá, hogy azon állások, amelyek közül a vizsgált egyén választhat, 
kizárólag a halálozási kockázat jellemzőiben térnek el egymástól. Ha W a munkajövede-
lem, / pedig a fogyasztó exogén jövedelme, akkor a fogyasztó pénzjövedelme 
M = W(p.) + I. A fogyasztó maximalizálja várható hasznosságát:13 

E[U(.)] = (1 -p)( 1 -p)U[W{p) + /]. (1) 

9 A hazai iparági bérkülönbségek magyarázatáról lásd Kertesi-Köllő [2003] átfogó elemzését. 
10 Ennek akkor van jelentősége, ha a munkaerő-piaci elemzésre alapuló becslési eredményeket más jelle-

gű kockázatokkal jellemezhető programok (környezetvédelem, közlekedésbiztonság, egészségügyi ellátás) 
költség-haszon elemzéséhez akarjuk felhasználni. 

11 Döntően Freeman [1993] 326-331. oldalak alapján. 
12 Lásd Sussman [1984] írását a túlélési valószínűségről mint a különféle halálozási kockázatok 

kompozitjáról. 
13 Általánosabb eset lenne, ha megengednénk az örökbehagyás lehetőségét. Ekkor a várható hasznosság 

az E(U) = (1 - pe)( 1 - Pj)U(X) + pV(X) kifejezéssel adható meg, ahol £/(.) jelöli a hasznosságot egészséges 
esetben, V(.) jelöli a hasznosságot, ha a fogyasztó halott, és V(.) > 0. Jones-Lee [1974] és Viscusi [1993] 
egyszerűen bizonyítják, hogy az egyén konstans várható hasznosság függvényének konvexitásához elegendő 
azzal a - hihetőnek tűnő - feltételezéssel élni, miszerint U(X) > V(X). 
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Vegyük az (1) egyenlet teljes differenciálját, tegyük értékét nullával egyenlővé, és 
tartsuk a munkahelyi halálozási kockázat változóját változatlanul (dpj = 0). Ezáltal azt a 
kifejezést kaphatjuk meg, amely a fogyasztó fizetési (elfogadási) hajlandóságát mutatja 
az exogén halálozási kockázatban bekövetkező marginális csökkenésre (növekedésre) 
vonatkozóan (dUdpe): 

= = ( l - n r ) U { L , • ( 2 ) 
dp. (l_p)dU 

dl 
Az exogén halálozási kockázatban bekövetkező marginális csökkenés iránti fizetési 

hajlandóság e szerint az elhalálozás révén elvesztett hasznosság pénzben kifejezett érté-
kének és azon valószínűségnek a szorzata, hogy a fogyasztó nem hal meg munkahelyi 
balesetben. A fizetési határhajlandóság nő a veszélyben forgó hasznosságérték növeke-
désével, illetve a teljes túlélési valószínűség csökkenéssel. Egyúttal az exogén kockázat 
csökkentése iránti fizetési hajlandóság csökken a másik halálozási kockázat forrás jelen-
tőségének növekedésével (Sussman [1984] 88-89. o.). 

Tovább elemezzük az (1) kifejezést oly módon, hogy most a munkahelyi halálozási 
kockázatban bekövetkező változás hatásait vizsgáljuk az egyén döntésére. Ekkor a raci-
onális munkavállaló munkahelyi halálozási kockázatának növekedését ellensúlyozó bér-
kompenzációs követelésére a (3) összefüggést kapjuk: 

wpj = —- = (1 - pe) J . ( 3 ) 
dpj (\-p)dU-

v yJdW 
Ha teljesül az az egyszerű feltétel, hogy a bér növekedése pozitív hasznosságú az 

egyén számára, akkor a (3) kifejezés bal oldala pozitív értéket vesz fel, azaz a magasabb 
kockázattal jellemezhető munkakörökben magasabb bért (W) kell fizetni. 

Megjegyezzük továbbá, hogy a (2) és a (3) kifejezések hasonlósága arra utal, hogy ha 
a kétféle halálozási ok bekövetkezésének valószínűsége azonos nagyságrendű, azaz 

akkor a fogyasztók munkaerő-piaci döntéseinek megfigyelése révén viszonylag jó becs-
léseket adhatunk a piaccal nem rendelkező exogén halálozási kockázatban bekövetkező 
változások iránti fizetési határhajlandóságra.14 A munkahelyi biztonság (3) kifejezésben 
foglalt „árának" becsléséhez a következőkben elvégezzük a kompenzációs bérkülönbsé-
gek elemzését. 

A kompenzációs bérkülönbségek elmélete és a hedonikus bérmodell 

A számunkra releváns munkaerő-piaci elemzések a kompenzációs(kiegyenlítő)bér-kü-
lönbségek elméletét15 alkalmazzák a munkahelyi kockázatban16 beálló változás iránti fize-
tési hajlandóság méréséhez. Az alapgondolat a fenti modell eredményével egybecsengő, 

14 Sussman [1984] példákkal illusztrálja azokat a hibalehetőségeket, amelyek abból származhatnak, hogy 
kompenzációsbér-különbségeket használunk exogén kockázatban bekövetkező változás értékeléséhez. Rea-
lisztikus forgatókönyvek esetén kizárólag a módszer alkalmazásának betudható becslési hiba a ±5 százalé-
kos sávban mozog - ez önmagában a többi becslési hibaforrás hatásához képest jelentéktelen értéknek tűnik. 

15 Adam Smith [1992/1776]. 
16 A dolgozat e fejezetében a halálos és a nem halálos munkahelyi kockázatot azonos módon kezeljük, s 
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1. ábra 
Egyensúlyi kockázat-bér átváltások 

Most a termelői oldallal folytatjuk.21 Feltételezzük, hogy az egyes vállalkozások eltérő 
költséggel képesek a munkahelyi kockázatot csökkenteni. így a bér-kockázat összefüg-
gésre állandóprofit-görbéket határozhatunk meg. Az FF és a GG két vállalkozás két 
állandóprofit-görbéjét mutatja. A kockázatcsökkentés költségfüggvényére vonatkozó szo-
kásos konvexitási feltevésből származik az állandóprofit-göbe konkáv alakja. Intuitív 
módon az állandóprofit-görbe alakjára vonatkozó feltételezés azt jelenti, hogy minél kö-
zelebb vagyunk a nulla munkahelyi kockázathoz, annál költségesebb tovább csökkenteni 
a munkahelyi kockázatot. Ez a feltételezés reális: a legtöbb esetben nyilvánvalóan irreá-
lisan költséges lenne a munkahelyi kockázat teljes megszüntetése. Természetesen a cégek 
úgy választják meg a számukra optimális bér-kockázat kombinációt, hogy állandóprofit-
görbéjük éppen érintse a PP egyensúlyi árgörbét. 

Az 1. ábra azt az esetet mutatja, amikor ezen optimális választás egybeesik a munka-
vállalók optimális választásaival [(w1, r1) és (w2, r2)].22 

Az utolsó kérdésünk az, hogy hogyan határozódik meg a PP görbe. Ezt a piactisztítási 
feltételek adják meg. Az ábrázolt síknegyed minden (w, r) pontjára igaznak kell lennie, 
hogy a (w, r) bér-kockázati jellemzővel bíró munkahelyre a kereslet és a kínálat meg-
egyezik. A szigorú monotonitási feltevés, amelyből a közömbösségi (állandóprofit-) gör-
bék konvexitása (konkávitása) következik, garantálni tudja, hogy a bér-kockázat egyen-
súlyi árgörbe a kockázat szigorúan növekvő függvénye. A hozzárendelés konkrét formá-
járól azonban többet nem mondhatunk, hiszen az a munkavállalók kockázatkerülési pre-
ferenciáinak, illetve a cégek kockázatcsökkentési lehetőségeinek eloszlásától függ. Ha 
feltételezzük, hogy az adott piacon számos cég és munkavállaló van, amelyek jellemzői 
heterogének és folytonosak, akkor az egyensúly létezése megköveteli, hogy az optimális 
keresletek és kínálatok eloszlása azonos legyen. Ez a követelmény nagyon erős, de az 
egyensúly létezése annak teljesülése esetén bizonyított (Mas-Collel [1975]). 

21 Az érvelés a vállalkozói döntéshozatal dualitására épül. Azaz: a profitmaximalizálás meghatározza a 
kibocsátás mennyiségét s egyben az alkalmazott munkaerő mennyiségét is (a munka az egyetlen termelési 
tényező). A költségminimalizálás meghatározza a bér-kockázat optimális kombinációját az állandóprofit-
görbe és a relatívár-egyenes érintési pontjában. 

22 Az előző esethez hasonlóan a PP linearitása azt jelentené, hogy a cégeknek a munkahelyi kockázat 
csökkentésére vonatkozó marginális fizetési hajlandósága egyensúlyban egyenlő minden cég esetén. 
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Az 1. ábra néhány olyan megfigyelést is lehetővé tesz, amely empirikus elemzésünk 
szempontjából különös jelentőségű. 

Először, vegyük észre, hogy az általunk vizsgált gazdaságban a kevésbé kockázatelle-
nes munkavállalókat a magasabb kockázatcsökkentési költséggel jellemezhető vállalko-
zások alkalmazzák. Ez torzíthatja a kockázatcsökkentés iránti fizetési hajlandóságra vo-
natkozó (PP-re alapuló) becsléseinket, mivel csak a megfigyelt egyensúlyi bér-kockázat 
kombinációkról rendelkezünk adatokkal. Ha bármely szereplő más kockázati szinttel szem-
besülne, az általa igényelt (marginális) bérkompenzáció különbözne attól, amit az egyen-
súlyban megfigyelünk. Ez a fizetési hajlandóság becslését még akkor is torzítja kissé, ha 
a PP görbe lineáris. 

A torzítás azért következik be, mert a fizetési hajlandóságot általában egy adott, átla-
gos kockázati szint mellett becsüljük. Ugyanakkor a folytonos esetben csak a résztvevők 
egy kicsiny csoportja rendelkezik ezen átlagos kockázati szinttel jellemezhető munka-
hellyel. Esetükben a becsült fizetési hajlandóság jó becslése tényleges fizetési hajlandó-
ságuknak, de azok fizetési hajlandóságáról, akik távol vannak a kockázati szintnek ettől 
a viszonyítási pontjától, csak durva becslést kapunk. Az 1. ábrán szemléltethetjük ezt. 
Tekintsük az A és a B munkavállalót! Ekkor a megfigyelt átlagos munkahelyi kockázat r*. 
A két munkavállaló fizetési hajlandósága különbözik attól, amit a tényleges adatokból 
megfigyelhetünk (PP meredeksége az r* pontban). Általában igaz, hogy azok fizetési 
hajlandósága, akiknek az optimális kockázati szintjük r*-tól magasabb, az átlagosnál ala-
csonyabb, azok fizetési hajlandósága pedig, akiknek optimális kockázati szintje r*-tól 
alacsonyabb, az átlagosnál magasabb lesz. Éppen ezért a tényleges fizetési hajlandóság 
ezen eltérések mértékének függvényében alakul. De ettől többet is mondhatunk: mivel a 
megfigyelt PP görbék általában laposak, és a közömbösségi görbék konvexek, az emlí-
tettek közül az utóbbi hatás erősebb az elsőnél. Ezért, ha megfigyelésünkben ugyanannyi 
munkavállaló kerül r* fölé, mint r* alá, akkor fizetésihajlandóság-becslésünk alulbecsli a 
tényleges aggregált fizetési hajlandóságot. Ha az eloszlás nem az átlag körül sűrűsödik, 
akkor a torzítás a minta eloszlásától függ. 

A következő fejezetben a fenti modell becslését végezzük el egy egyszerű regressziós 
eljárás alkalmazásával. Előtte azonban felvetődik a kérdés, hogy helytálló-e kiinduló-
pontul választani az ismertetett elméleti megközelítést az 1990-es évek közepét jellemző 
hazai munkaerő-piaci folyamatok elemzéséhez. Azt gondoljuk, hogy a munkaerőpiac 
munkavállalói oldala kellően versenyző volt a vizsgált időszakban. Ezt - a gazdasági 
szerkezetváltással összefüggésben - a bőséges munkaerő-kínálat és a szakszervezetek 
befolyásának ezen időszakot jellemző összeomlása biztosította. Ugyanakkor kétségtelen, 
hogy a munkaerő idehaza sokkal kevésbé mobil, mint például az Egyesült Államokban 
vagy Kanadában, ahol a legtöbb, miénkhez hasonló elemzést végezték. Ez a relatív 
immobilitás csökkenti a munkaerőpiac versenyzői jellegét, és növeli a helyi munkaadók 
piaci erőfölényét. Munkánk során igyekeztünk ezt a piaci tökéletlenséget a helyi munka-
erő-piaci helyzetet jellemző változók elemzésünkbe építésével kontrollálni (regionális 
munkanélküliségi ráta és a vállalkozás telephelyének településtípusa). 

A hedonikus béregyenlet - adatok és specifikáció 

Számításainkhoz két alapvető adatforrásra és számos kiegészítő információra támaszkod-
tunk. Az általunk használt egyedi béradatok, valamint az ahhoz kapcsolódó egyéni mun-
kahelyi és demográfiai jellemzők - kivéve a kockázati változókat - az Országos Munka-
ügyi és Módszertani Központ (OMMK) 1995. évi nemzeti bértarifa-felméréseiből szár-
maznak. A kérdezésekre áprilisban és májusban került sor, s a főállású közalkalmazot-
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takra, illetve a 10 főnél többet foglalkoztató vállalkozások esetében főfoglalkozásban 
dolgozók közel 10 százalékára terjedt ki. Kertesi-Köllő [1997] olyan súlyrendszert fej-
lesztett ki, amellyel e felmérések mintáit korrigálva gazdasági szektor és vállalati méret -
a foglalkoztatottak létszáma - szerint reprezentatív mintát kapunk. Elemzésünk során 
nagyban támaszkodtunk Kertesi Gábor és Köllő János fent említett, illetve a bértarifa-
felmérési adatbázison végzett korábbi elemzéseinek eredményeire. A kereseten kívül a 
következő információk álltak rendelkezésünkre az 1995. évi felmérés válaszadóira vo-
natkozóan: nem, kor, iskolai végzettség, foglalkozás (négy számjegyű bontásban). Az 
adatbázisban az alkalmazó szervezetre vonatkozóan további információk is rendelkezés-
re állnak: szektorkód (négy számjegyű ISIC), méret, valamint a település, ahol a szerve-
zet elhelyezkedik (s amely egyben fontos régióspecifikus információ). Mivel az adatbázis 
az egyedi cégek KSH-kódját is tartalmazta, Kertesi Gábor és Köllő János néhány továb-
bi, az alkalmazó cég termelékenységére és tőkeintenzitására, valamint tulajdonosi struk-
túrájára vonatkozó vállalatspecifikus változót is beépített az adatbázisba. Mivel az alkal-
mazók földrajzi elhelyezkedése ismert volt, néhány fontos régióspecifikus változóval 
bővítettük az adatbázist. Ennek legfőbb célja az volt, hogy a vállalkozás, illetve a 
munkavállaló számára jellemző közvetlen munkaerő-piaci helyzetet, feszültséget jelle-
mezzük. 

Sajnos az OMMK-felmérés nem tartalmazott a munkahely kockázatosságára vonatko-
zóan semmilyen - sem szubjektív, sem objektív - információt. Következésképpen a 
munkahely-specifikus kockázati változót egy másik adatbázis segítségével kellett kialakí-
tanunk. A munkahelyi kockázati változók forrása így az OMMF által rendelkezésünkre 
bocsátott adatbázis volt. Az 1993. évi XCIII. törvény értelmében az OMMF köteles a 
munkahelyi halálos, illetve súlyos, de nem halálos balesetekről adatot gyűjteni, és nyil-
vánosságra hozni. Ugyanakkor a munkaadók kötelesek a munkahelyi baleseteket beje-
lenteni az OMMF-nek. Az OMMF munkatársainak véleménye szerint adataik megbízha-
tósága a baleset súlyosságának növekedésével nő. Kisebb balesetek esetén a munkaadók 
hajlamosabbak privát kompenzációt nyújtani a sérültnek, hogy elkerülhessék a helyszíni 
vizsgálatot. A halálos balesetre vonatkozó adatokat azonban teljesnek tekinthetjük. 

El kell ismerni, hogy az OMMK- és az OMMF-adatbázisok bizonyos mértékben in-
konzisztensek. Miközben az OMMK-felmérés csak a 10 főnél többet foglalkoztató vállal-
kozásokra terjed ki, addig az OMMF-nek minden köz- és magánszervezet köteles a bal-
eseteket jelenteni. Ugyanakkor az OMMF szakemberi is jelezték, hogy a kisebb gazdál-
kodó szervezetek kevésbé hajlamosak a munkahelyi baleseteket jelenteni. Amennyiben 
ez a jelenség jellemző, a két adatbázis ezen inkonzisztenciájából származó becslési hiba 
minimális lehet. 

A munkahelyi kockázati adatok két számjegyű ágazati és két számjegyű foglalkozási 
bontásban álltak rendelkezésre. Hogy elkerüljük egyes nagyobb balesetek extrém hatását 
a halálozási kockázat változóra, összevontuk az 1994., 1995. és 1996. évi halálozási és 
baleseti adatokat. Az elemzéshez így 456 baleseti halálozási és 90 637 nem halálos mun-
kahelyi baleseti eset állt rendelkezésünkre. 

Korábbi elemzések arra utalnak, hogy a munkahelyi baleseti kockázatokkal kapcsola-
tos bérkompenzáció jelensége leginkább a férfi, fizikai és órabérben dolgozó munkavál-
lalók körében figyelhető meg (Leigh [1995]). Mi is úgy döntöttünk, hogy elemzésünket a 
fizikai alkalmazottakra szűkítjük, mivel a munkahelyi baleset az e csoportbeli foglalko-
zásokra jellemző. A nem fizikai alkalmazottak esetében a munkahelyi kockázat más jel-
legű (közúti baleset, munkahellyel kapcsolatos stressz). A nem fizikai alkalmazottak kö-
rében tapasztalt munkahelyi balesetek mélyebb elemzése azt mutatja, hogy ezek zöme 
munkaidőben bekövetkező közúti baleset. Elemzésünk során nem tekintettük e balesete-
ket az adott foglalkozáshoz kötődő tipikus foglalkozási jellemzőnek. 
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Ezután a kombinált ágazati-foglalkozási csoportokra vonatkozó kockázati változókat 
számítottuk oly módon, hogy a csoportban előforduló összes balesetszámot osztottuk a 
csoportban foglalkoztatott fizikai dolgozók számával (a súlyozott OMMK-adatbázis alap-
ján). Az így nyert halálozási és baleseti kockázati értékeket végül az egyedi bértarifa-
adatbázisba illesztettük, úgy, hogy az egyes ágazati-foglalkozási csoportokba tartozó 
megfigyelések kockázati értékei megegyeztek. 

Az elemzésekhez az induló adatbázis átgondolt tisztítására és szűkítésére volt szüksé-
günk, amelyet a következőképpen foglalhatunk össze. 

Az adatbázisok kompatibilitása. Kiinduló adatbázisaink összevetése során bizonyos 
inkonzisztenciákat találtunk. Hat halálos baleset esetén (a teljes minta 1,75 százaléka) és 
387 baleset esetén (a teljes minta 0,38 százaléka) nem találtunk alkalmazottat abban az 
ágazati-foglalkozási csoportban, amelyben a baleseteket regisztrálták. Ezeket az eseteket 
kizártuk a további elemzésekből. Feltehetően az OMMF-adatok hibás ágazati-foglalko-
zási kódolásával volt probléma. 

Fizikai alkalmazottak. Már említettük az elemzés fizikai alkalmazottakra szűkítésének 
indokait. 

Köztisztviselők és közalkalmazottak. Kizártuk elemzéseinkből a köztisztviselőket és 
közalkalmazottakat. Ennek fő indoka, hogy a központi bérszabályozás ezen alkalmazot-
tak esetén nagy valószínűséggel kizárja a kompenzációsbér-különbség lehetőségét. 

Ugyancsak kizártuk az elemzésből az adatszolgáltatók által megbízhatatlannak ítélt 
bányászati foglalkozásokat. A „túl kicsi" és igen hasonló foglalkozási csoportokat (pél-
dául erdészet és halászat) egy ágazati-foglalkozási csoportba vontunk össze.23 

Az adatokat ágazat szerint is szűrtük és aggregáltuk.24 Alapvető megfontolásaink itt is 
az adatok megbízhatóságára és a központi bérszabályozás kérdésére vonatkoztak. Ugyan-
akkor igyekeznünk kellett elég „nagy" ágazati-foglalkozási csoportokat alkotnunk, te-
kintettel a viszonylag kevés halálos baleseti esetre. 

Összességében a szűrés és aggregáció során 81 halálos baleseti megfigyelést (a teljes 
minta 18 százaléka) és 15 206 baleseti megfigyelést (a teljes minta 17 százaléka) veszítet-
tünk el. A szűkített minta 63 492 fizikai munkást,25 15 foglalkozási csoportot és 31 ága-
zatot tartalmaz, azaz összesen 465 ágazati-foglalkozási csoportot. Ezek közül néhány 
cella egyetlen évben sem tartalmaz pozitív számú megfigyelést. 

Az / . és 2. táblázat az adatbázis néhány jellemzőjét tartalmazzák a teljes,26 illetve a 
fentiekben bemutatott „szűkített" mintára vonatkozóan. Az 1. táblázat az átlagos foglalko-

23 Az első, elemzésbe bevont foglalkozási kategória a kereskedelem volt (FEOR 51). Kizártuk a biztonsá-
gi szolgáltatásokat (FEOR 35), mert a regisztrált balesetek száma irreálisan alacsony volt. A technikusi 
foglalkozást (FEOR 31) azért hagytuk el, mert itt a fizikai (villamosipari technikus) és a magasan kvalifikált 
(pilóta) szakmák túlzottan keveredtek. Kizártuk a bányászatot (FEOR 71) és aggregáltuk a FEOR 62-64 
foglalkozási csoportokat (erdészeti, halászati és kertészeti foglalkozások). 

24 A központi bérszabályozás miatt kizártuk az elemzésből a költségvetési szerveket, az oktatást és az 
egészségügyet (ISIC 75, 80 és 85). Kizártuk a megbízhatatlan adatokat tartalmazó bányászati ágazatokat 
(ISIC 10-14). Aggregáltuk a következő ágazatokat: mezőgazdaság, erdőgazdaság és halászat (ISIC 1, 2 és 
5); élelmiszeripar és dohányipar (ISIC 15-16); irodagépek, telekommunikáció és mechanikai gépgyártás 
(ISIC 30, 32 és 33); közlekedésieszköz-gyártó ágazatok (ISIC 34-35); fémtömegcikk-gyártás, gépgyártás és 
villamos gépgyártás (ISIC 28, 29 és 31); csővezetéki és légi szállítás (ISIC 60-62); pénzügyi szolgáltatások 
(ISIC 65-74); egyéb szolgáltatások és recycling (ISIC 93 és 37). Az ISIC 91, 95 és 99 szektorokat kizártuk 
az elemzésből. 

25 A szűkített mintában is találtunk még 110 „fehérgallérost", akiket kizártunk a további elemzésből (ISIC 37). 
26 A teljes mintára megadott értékek vethetők össze hasonló külföldi adatokkal. A szolgáltatási ágazatok-

tól eltekintve, a munkahelyi halálozási kockázati értékek Magyarország esetében általában kisebbek az Egyesült 
Államok megfelelő értékeinél (lásd Leigh [1955] 88. o.). Az összehasonlítás az építőipart tekintve adja a 
legközelebbi értékeket: 100 000 alkalmazottra 23,62 haláleset jut az Egyesült Államokban, míg a hazai 
érték a vizsgált időszakban 14,1 haláleset. 
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1. táblázat 
Kockázatok és relatív bérek ágazati megoszlása (fizikai alkalmazottak) 

Halálozási kockázat Baleseti kockázat 
(baleseti halál/év/ (baleset/év/ Relatív bér 

10000 alkalmazott) 10000 alkalmazott) 
Ágazat 

teljes szűkített* teljes szűkített* szűkített* 

minta 

Mezőgazdaság 0,487 0,620 106,73 140,27 0,890 
Feldolgozóipar 0,483 0,559 155,36 207,253 1,039 
Építőipar 1,407 1,794 90,62 120,156 1,021 
Közlekedés 0,714 0,986 93,96 134,33 1,136 
Kereskedelem 0,229 0,337 41,92 73,42 0 ,870 
Pénzügyi szolgáltatások 0,508 1,763 42,71 141,72 1,060 
Egyéb szolgáltatások 0,503 0,869 74,71 132,35 1,089 
Egyéb ágazatok 0,083 - 41,35 - -

* A minta jellemzői, ha minden, a jelen alfejezetben jelzett korlátozást az eredeti adatbázison elvégzünk. 

2. táblázat 
Kockázatok és relatív bérek foglalkozások szerint 

Halálozási kockázat Baleseti kockázat 
(baleseti halál/év/ (baleset/év/ Relatív bér 

Foglalkozás 
10000 alkalmazott) 10000 alkalmazott) 

Foglalkozás 
teljes szűkített* teljes szűkített* szűkített* 

Foglalkozás 

minta 

Mezőgazdasági 0,664 0,643 169,66 168,56 0 ,904 
Feldolgozóipari 0,420 0,439 192,54 195,71 1,036 
Építőipari 1,608 1,725 136,53 136,17 1,059 
Közlekedési" 0,829 0,831 171,76 171,40 1,121 
Kereskedelmi 0,103 0,108 63,62 59,87 0 ,845 
Szolgáltatási 0,274 0,379 73,64 90,15 0 ,986 
Gépkezelő 0,419 0,408 160,66 168,71 1,101 
Sofőr (összes) 1,250 1,320 114,37 118,40 1,127 
Segédmunkás 0,810 1,193 115,36 135,28 0 ,831 
Egyéb foglalkozások 0,146 - 19,18 - -

* A minta jellemzői, ha minden, a jelen alfejezetben jelzett korlátozást az eredeti adatbázison elvégzünk. 
* * Kivéve a sofőröket. 

zási halálozási kockázati ér tékeket tartalmazza a f ő b b gazdasági szektorok vonatkozásában 
A 2. táblázat a kockázati és relatívbér-adatokat muta t j a főbb foglalkozási csopor tonként . 

A táblázatok ér tékei ny i lvánva lóan muta t ják az egyes ágaza tokban tör ténő fog la lkoz ta -
tás, illetve a fogla lkozás i c sopor tok kockáza tosságában meglévő j e l en tős kü lönbségeke t . 
Látható, hogy még az ágaza tspec i f ikus fog la lkozások esetében is számot tevő az e l t é rés az 
7. és 2. táblázat kockázat i ér tékei között , l eg inkább ezér t , mer t az egyes ágazatok fog l a l -
kozási c sopor tok szerinti megosz lá sa je lentősen szór . 

Az 7. és 2. táblázat „szűkí te t t " oszlopainak é r t éke i azt m u t a t j á k , hogy az i r r e l eváns 
fogla lkozások kizárásával a kockázat i ér tékek köze l ebb kerül tek az Egyesült Á l l a m o k 
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adataihoz, noha a halálozási kockázati értékek így is rendre alatta maradnak az ottaniak-
nak. Az egyetlen lényeges kivételt a pénzügyi szolgáltatások jelentik, ami feltehetően 
annak tudható be, hogy itt igen alacsony számú fizikai alkalmazottat tartalmazott az 
OMMK-adatbázis. A 2. táblázat szembeötlő eredménye, hogy a foglalkozási csoport 
szerinti halálozási kockázat sokkal stabilabb képet mutat, mint az ágazat szerinti bontás 
esetén. Itt az irreleváns ágazatok kizárása nem vezetett a kockázati értékek lényeges 
változásához. Az egyetlen kivételt a segédmunkások jelentik, ahol a kockázati érték a 
szűkítéssel együtt lényegesen nő. Ez logikusnak is tűnik: feltehetően egy oktatásban vagy 
egészségügyben alkalmazott segédmunkás munkahelyi baleseti kockázata alacsonyabb, 
mintha az építőiparban vállalna segédmunkát. 

Az adatbázis előkészítésének végső lépéseként azt kívántuk elérni, hogy a „túl kicsi" 
ágazati-foglalkozási csoportokat elkerülhessük. A túl kis csoportok ugyanis jelentősen 
növelhetik a kockázati változó értékeink véletlenszerűségét. Ezért további összevonáso-
kat hajtottunk végre. Mivel az előzőkben láttuk, hogy a kockázati értékek robusztussága 
a foglalkozás tekintetében erősebb, az aggregációt foglalkozás tekintetében kezdtük el. 
A célunk az volt, hogy az összevonások végén olyan ágazati-foglalkozási csoportokat 
kapjunk, amelyek mindegyike legalább 4000 foglalkoztatottat tartalmaz. A foglalkozta-
tási csoportokon belül „hasonló" ágazatok összevonását végeztük el. Az aggregáció ezen 
fázisának eredményeit kérésre rendelkezésre bocsátjuk. A folyamat végén 189 ágazati-
foglalkozási csoport specifikus halálozási, illetve baleseti kockázati értéket kaptunk. 

Specifikáció 

Az empirikus hedonikus bérmodell általános formája az 1. ábrán bemutatott modellen 
alapul. A becsléshez a (4), hagyományosnak mondható regressziós egyenletet használtuk. 

k I m 
In V̂  = aO + ^ f l j X PERS^ + FlRMt} + £ <5y x MARKEI] + 

y=i n H 
n 

+ INDij+<PxPi+n+£, (4) 
7=1 

ahol 
W. az /-edik munkás 1995. évi nettó27 havi kompenzációja; 
PERS.. az /-edik munkás k egyéni jellemzője (nem, szakmai tapasztalat, képzettség, 

becsült egyéni munkanélküliségi ráta); 
FIRM. az /-edik munkást alkalmazó vállalkozás / számú vállalatspecifikus változója 

(vállalati méret, tőke/munka arány); 
MARKÉT., az /-edik munkást alkalmazó vállalkozás közvetlen piaci környezetét jellem-

ző m változó (regionális munkanélküliségi ráta, Budapest dummy); 
IND n foglalkozási és ágazati dummy (segédmunkás dummy, és 2-6 ágazati dummy a 

specifikációtól függően); 
p a munkahely-specifikus halálozási kockázat az /-edik munkás esetén; 
q. a munkahely-specifikus nem halálos baleseti kockázat az /-edik munkás esetén. 

27 Azért használunk nettó béradatokat, mert a munkás döntései szempontjából ez a bérváltozó a releváns. 
Mivel a kockázati adataink az 1994-1996 időszakra vonatkoznak, az időszak „közepét" jellemző 1995. évi 
bértarifa-felvétel adataira támaszkodtunk a további változók számszerűsítésekor. 
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Az elemzéshez használt „nettó havi kompenzáció" változó szerencsés módon minden 
lényeges bér- és bérjellegű kompenzációt tartalmaz: magában foglalja az alapbért, a prémi-
umot, a jutalmat, a jutalékot és az egyéb bért. Azaz minden olyan jövedelemelemet is, 
amely a munkahelyi kellemetlenségek (túlóra, kockázatosság) kompenzációját szolgálja.28 

A specifikáció megválasztásának az volt a célja, hogy a bért nagy valószínűséggel 
meghatározó legtöbb tényezőt kontrolláljuk. A becslést lineáris regressziós modellel vé-
geztük, amelyben kontrolláltuk 1. a piaci lehetőségeket, 2. a munkás egyéni jellemzőit, 
valamint 3. a főbb vállalati jellemzőket. A modell változóihoz még a következő megjegy-
zéseket tesszük. 

- Általában a halálozási és baleseti kockázat pozitívan korrelál a kellemetlen munkakö-
rülményekkel, és a munkások ezen utóbbiért is bérkompenzációt igényelnek. Elemzé-
sünkben az ágazati és segédmunkás dummyk reményeink szerint kiszűrik (legalábbis 
részben) ezt a problémát. 

- Az egyes ágazatok és foglalkozások eltérő munkanélküliségi rátával jellemezhetők. E prob-
lémát igyekeztünk az egyénhez rendelt becsült munkanélküliségi ráta változójával kezelni. 

- Az Egyesült Államokban végzett elemzésekből általában kizárják a mezőgazdaságot, 
mivel a rendelkezésre álló adatok megbízhatatlanok. Ugyanakkor a mezőgazdaságot álta-
lában a kompenzációsbér-különbség elmélete ellenpéldájaként szokták említeni. Mivel a 
mezőgazdaságra vonatkozó adatainkban nem volt okunk kételkedni, vizsgálhattuk, hogy 
e szektor jellemzői mennyiben mondanak esetünkben ellent az elméletnek. 

- Több Egyesült Államokban végzett elemzést férfimintára korlátoztak. Nekünk nem 
állt rendelkezésükre a balesetet szenvedettek neme, s egyébként is megkérdőjelezhető a 
minta ily módon történő leszűkítése. Mindenesetre az elemzést a teljes, illetve a férfimin-
tára szűkítve is elvégeztük. 

Természetesen a helyi munkaerőpiac jellemzői mind az egyéni munkavállaló, mind a 
vállalkozások lehetőségeinek határokat szabnak. Például Abrahám-Kertesi [1998] meg-
mutatta, hogy a regionális munkanélküliségi ráta (amelyet a 170 regionális munkaügyi 
központ számít) jól jelzi a helyi munkaerő-piaci lehetőségeket, vagy más oldalról a gaz-
dasági elmaradottságot. Kertesi-Köllő [ 1997] bérgörbét is becsült, amely igazolta, hogy 
ceteris paribus az alacsonyabb munkanélküliséggel jellemzett régiókban magasabb bére-
ket fizetnek a foglalkoztatók. E tendencia megjelenítése céljából két dummyt építettünk 
az elemzésbe, amelyek Budapestet és a más városokat különböztetik meg a falvaktól, 
illetve a munkanélküliségi ráta regionális változóját is alkalmaztuk. 

Igyekeztünk kihasználni azt az előnyt, hogy a foglalkoztató szervezetre vonatkozó egye-
di információkkal is rendelkeztünk. Kertesi-Köllő [1997], megmutatta, hogy a bérek válla-
latméret és a vállalkozás tőkeintenzitása szerint változnak. Ez vezetett minket arra, hogy 
hedonikus bérbecslésünkbe e két változót is bevezessük. Be kell ugyanakkor ismerni, hogy 
a vállalatoknak a munkahelyi kockázat csökkentése,29 illetve a magasabb bér fizetése közöt-
ti választásáról igen keveset tudunk. Ennek vizsgálata további kutatást igényel. 

Végül röviden ki kell emelni adataink hátrányait. 
- Jelenleg nem rendelkezünk megbízható kockázati adatokkal a bányászatról, amely 

pedig az egyik legveszélyesebb ágazat és foglalkozás. 
- A magyar munkaerőpiac kis mérete érzékennyé teszi eredményeinket a véletlen ha-

tásokra (a halálos baleseti megfigyelések száma összességében alacsony). 
- A munkaerőpiac a megfigyelési időszakban feltehetően nem volt stabil: a gazdasági 

átmenet egyes jellemzői is hatással lehetnek a kompenzációs bérek közötti különbségek 
mértékére. 

28 A bérváltozó definícióját lásd részletesen Ábrahám-Kézdi [2000] írásában. 
29 Ezt a legnyilvánvalóbb módon munkavédelmi beruházások révén érheti el a vállalkozás. A racionális 

vállalat munkavédelmi beruházásait addig növeli, míg annak határköltsége éppen egyenlő lesz a csökkenő 
munkahelyi kockázat révén elért határjövedelem (bérmegtakarítás) mértékével. 
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Becslési eredmények 

Becsléseink legfontosabb eredményeit a 3. táblázat tartalmazza. Öt különböző specifikáci-
ót használtunk. A táblázat öt oszlopa rendre az ezekre vonatkozó eredményeket mutatja. 

3. táblázat 
Becslési eredmények 

(függő változó: log nettó 1995. évi teljes havi kompenzáció) 

Specifikációk 
V a l l U Z . U K . 

I. II. III. IV. V. 

Baleseti kockázat 0,00019 0,00021 0,00013 0,00022 0,00018 
(9,88) (11,46) (5,69) (11,81) (7,58) 

Halálozási kockázat 0,00453 0,00438 0,00527 0,0143 0,01465 
(3,16) (3,06) (3,22) (9,11) (8,09) 

Nem (férfi = 1) 0,16746 0,18191 - 0,18114 -

(44,08) (48,65) (48,84) 
Tapasztalat 0,01547 0,01532 0,01808 0,01609 0,01867 

(22,41) (22,76) (20,63) (23,18) (21,11) 
Tapasztalat2 -0,00024 -0,00023 -0,00029 -0,00025 -0,00030 

(14,95) (14,83) (14,38) (15,49) (14,67) 
Nyolc osztály 0,02959 0,0264 0,02854 0,0354 0,03185 

(8,95) (3,04) (2,63) (4,2) (2,96) 
Szakmunkásképző 0,0783 0,07537 0,0794 0,08244 0,08502 

(9,78) (8,52) (7,22) (9,52) (7,76) 
Középiskola 0,15824 0,16815 0,16206 0,15977 0,16206 

(16,33) (17,2) (13,32) (16,65) (13,4) 
Főiskola/egyetem 0,22001 0,23016 0,24671 0,21939 0,24433 

(9,61) (10,04) (9,35) (9,49) (9,11) 
Előre jelzett 0,04690* 0,00684* 0,16261+ 0,05389* 0,17252+ 

munkanélküliség (0,78) (0,12) (2,37) (0,89) (2,49) 
Segédmunkás -0,15219 -0,14798 -0,16443 -0,15503 -0,16696 

(34,13) (33,92) (27,82) (34,73) (28,1) 
Regionális munkanélküliség -0,01106 -0,01188 -0,01067 -0,01119 -0,01082 

(22,49) (24,9) (17,09) (22,55) (17,13) 
Budapest (= 1) 0,08122 0,08224 0,07302 0,07836 0,06968 

(12,99) (13,21) (9,55) (12,42) (9,01) 
Város ( = 1 ) 0,03959 0,03647 0,03842 0,03997 0,03975 

(8,59) (7,95) (6,69) (8,6) (6,86) 
Kis vállalat (=1) -0,19191 -0,28065 -0,20035 -0,20634 -0,21296 

(32,64) (55,04) (27,63) (36,12) (30,32) 
Közepes vállalat ( = 1) -0,06890 -0,12176 -0,07284 -0,08215 -0,08241 

(18,21) (34,69) (15,41) (23,07) (18,59) 
log(tőke/munka) 0,0534 - 0,05275 0,04934 0,04839 

(41,08) (32,84) (38,37) (30,44) 
Mezőgazdaság -0,08320 -0,05879 -0,08944 -0,04928 -0,06726 

(13,98) (9,66) (12,88) (9,33) (10,84) 
Feldolgozóipar 0,05266 0,04333 0,06335 0,08533 0,07908 

Építőipar 
(11,23) (8,78) (10,95) (21,63) (15,5) 

Építőipar 0,04075 0,00651* 0,04758 - -

(5,6) (0,92) (5,98) 
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3. táblázat (folytatás) 

Változók" 
Specifikációk 

Változók" 
I. II. III. IV. V. 

Közlekedés - 0 , 0 2 3 5 8 - 0 , 0 0 3 5 6 * -0 ,02166 - -

(4,6) (0,65) (3,83) 
Kereskedelem - 0 , 0 6 7 6 4 - 0 , 0 6 7 9 5 -0 ,07234 - -

(10,5) (11,02) (8,66) 
Pénzügy 0 ,06098 0 ,04627 0,09777 - -

(4,42) (3,47) (5,54) 

Konstans 9 ,77483 9 ,80414 9,91341 9 ,71976 9 ,87681 
(639,6) (632,7) (510,7) (659,2) (518 ,54) 

Megfigyelések száma 57 056 63 569 40 154 57 056 40 154 
R2 0,3413 0 ,3055 0,2899 0 ,3328 0 , 2 7 9 5 
95 százalék felsó' határ0 0,00735 0 ,00718 0,00848 0 ,01738 0 , 0 1 8 2 
95 százalék alsó határfc 0,00172 0 ,00158 0,00207 0 ,01122 0 , 0 1 1 1 

* Nem szignifikáns. + Csak 0,05 szinten szignifikáns. " A referencia végzettségi kategória a 0 -7 osztály. 
A referenciaágazat a szolgáltatás. bA halálozási kockázat paraméterére. 

A paraméterértékek alatti zárójelben a /-statisztika értékeket tüntettük fel. 

Az I. oszlop a (4) egyenletben bemutatott specifikáció hat ágazati dummyval. Mivel 
néhány vállalkozásra vonatkozóan nem rendelkeztünk tó'ke-munka aránnyal (vagy ez 
negatív volt), e változó bevezetésével elvesztettünk jó néhány megfigyelést (6513). Kö-
vetkezésképpen futtattunk egy olyan változatot (II.), ahol e változót elhagytuk, s egyben 
az említett esetek visszakerültek az elemzésbe. A becslési eredmények stabilak e változás 
tekintetében. Lényeges változás csak a vállalatméret és az ágazati változók esetén mutat-
kozik. Ez azonban várható, hiszen a tó'ke-munka arány korrelál a vállalatmérettel, és 
jelentősen szór az ágazatok között. 

A III. oszlop egy olyan futtatás eredményeit tartalmazza, amely az I. oszlop eredmé-
nyeit ismétli meg férfimintára szűkítve. Végül a IV. és V. oszlopok az I. és III. oszlopok 
eredményeit ismétlik meg hat helyett két iparági dummy alkalmazásával. 

A Cook-Weisberg-próba alapján a maradéktag minden regresszió esetén heteroszke-
dasztikusnak bizonyult. Ezért a paraméterek standard hibáját és a konfidencia intervallu-
mokat nem hagyományos OLS-módszerrel, hanem az úgynevezett Huber-féle eljárással 
becsültük. 

A halálozási kockázat változója minden esetben statisztikailag szignifikáns. Megismétel-
tük a Leigh [1995] által végrehajtott kísérletet abból a célból, hogy megvizsgáljuk, mennyi-
re érzékenyek eredményeink az elemzésbe vont ágazati dummyk tekintetében. A mi ese-
tünkben (a halálozási kockázati változó foglalkozási bontásának betudhatóan) a halálozási 
kockázat paramétere megháromszorozódott a „rossz specifikáció" következtében. 

A halálozási kockázat változója alapján becsültük fizikai alkalmazottakra vonatkozó 
mintánkban a statisztikai élet implicit értékét. Az eredményeket a 4. táblázat tartal-
mazza. 

Vizsgált mintánkban tehát a statisztikai emberélet közgazdasági értéke 12,4 és 44,6 
millió forint között mozgott 1995-ben. A mintánkat jellemző havi 27 ezer forint átlagos 
nettó kompenzáció mellett ez egy fizikai munkás 38-137 évi (!) keresetének megfelelő 
összeg. Ez az eredmény világosan mutatja, hogy ha az idő előtti halálozás által okozott 
károkat a halálozás miatt „meg nem keresett" jövedelemmel próbáljuk becsülni, milyen 
torz eredményt kapunk. 
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4. táblázat 

Statisztikai életérték-becslések fizikai munkásokra Magyarországon (millió forint, 1995) 

Változók" 
Specifikációk 

Változók" 
I. II. III. IV. V. 

Élet érték" 12,9 12,4 16,1 40,9 44 ,6 

A becslési sávö (4 ,9 -21 ,0 ) (4 ,5-20 ,3) (6 ,3-25,8) (32 ,1-50 ,0) (33 ,8 -55 ,5 ) 
Baleset elkerülés értéke c 0 ,54 0,59 0,40 0 ,63 0 ,55 

"Élet értéke = [¿/ln(bér)/d halálozási ráta] x átlag bér x 12 x 10000, ahol 12 a hónapok száma, 10 000 
a halálozási ráta nevezője. 

b A 3. táblázatban ismertetett, halálozási kockázat paraméterekre vonatkozó konfidencia intervallumok 
alapján számolva. 

f Baleset elkerülés értéke = [d ln(bér)/d baleseti ráta] x átlagbér x 12 x 10000, ahol 12 a hónapok 
száma, 10000 a baleseti ráta nevezője. 

A munkahelyi balesetet kompenzáló bérnövekmény becslései kisebb szórást mutatnak. 
Egy súlyos „statisztikai" baleset elkerülésének értéke 540 és 640 ezer forint között moz-
gott, ami 20-24 havi nettó kereset értékével egyezik meg a mintánkban. 

A módszertani nehézségek ellenére e ponton érdemes röviden kitérni a statisztikai 
emberélet megmentésének pénzügyi-közgazdasági értékére vonatkozó néhány hazai becslési 
eredmény összehasonlítására. Várkonyi [1994] úttörő tanulmányában a légszennyezés 
által az emberi egészségben okozott károkat becsülte. A károk egyik fő komponense a 
légszennyezés által okozott idő előtti halálozás. Ennek értékét a szerző az elvesztett éves 
bérrel azonosítja. Az inaktívak (például nyugdíjasok) idő előtti halálozása e megfontolás 
alapján nem jelent közgazdasági veszteséget. így egy aktív ember elvesztésének értéke 
7490 dollár 1994. évi árakon. Összehasonlításképpen: Krupnick és szerzőtársai 11996] 
közép-kelet-európai országokra vonatkozó környezetértékelési tanulmánya 0,13-3,6 millió 
dollár közötti értéket tulajdonít a statisztikai emberélet megmentésének. Ezen értékeket a 
szerzők úgy kapták, hogy amerikai életértékbecsléseket Közép-Kelet-Európa/Egyesült 
Államok bérrátákkal korrigáltak (a halálozási kockázat csökkenésével kapcsolatos jöve-
delemrugalmasságot, a nemzetközi irodalmi eredményekkel összhangban, 1 körüli érték-
nek tekintették). Az említett tanulmányok értékei között 17-480-szoros (!) a különbség. 
Az általunk vizsgált mintában a statisztikai emberélet közgazdasági értéke 98 500 és 
355 200 dollár között mozog 1995. évi átlagos dollárárfolyammal számolva,30 amely 
érték meglepően közel áll a statisztikai emberéletre vonatkozó Krupnick és szerzőtársai-
nak alacsonyabb becsült értékeihez. Ez nyilván jelentős részben az alkalmazott vizsgálati 
módszer hasonlóságának tudható be, s egyben arra is utal, hogy a hedonikus bérmódszer 
hazai alkalmazásával a kockázatok közgazdasági értékelésére vonatkozó értékes eredmé-
nyeket kaphatunk. 

Következtetések és további kutatási irányok 

Tanulmányunkban amellett érveltünk, hogy az 1990-es évek közepének hazai munkaerő-
piaci körülményei lehetővé tették a munkahelyi halálozási és baleseti kockázatokra vo-
natkozó kompenzációs bérkülönbségek becslését. A munkaerő relatív immobilitását részben 
ellensúlyozta az ország (effektív munkaerőpiac) kis mérete. Ugyanakkor a szakszerveze-

30 1 dollár (1995) =125,7 forint. Forrás: MNB. 
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tek gyengesége a munkaadók és munkavállalók közötti szabad alkut tett lehetővé. Az 
adott időszakra jó minőségű, részletes, ágazati és foglalkozási bontású munkahelyi halá-
lozási és baleseti statisztika is rendelkezésre áll. Az elemzéshez vállalat-, illetve 
régióspecifikus információkat is fel tudtunk használni. Azaz a kompenzációsbér-különb-
ség elemzésének lényeges feltételei adottak voltak számunkra. 

Elemzésünket fizikai munkásokra, illetve adott esetekben férfi fizikai munkások köré-
re szűkítettük. Becsléseink a munkahelyi kockázatoknak a nettó bérekre gyakorolt stabil 
hatását mutatják. A hatás minden esetben pozitív. Az a feltevés, miszerint az iparág 
közötti bérkülönbségeket a munkahelyi kockázatokon túlmutató tényezők magyarázzák 
(azaz részletes iparági dummyk elemzésbe építése), befolyásolta a becsléseink értékét, de 
azok szignifikanciáját és előjelét nem. 

A további kutatást legalább három irányban tartjuk célszerűnek folytatni. Egyrészt azt 
gondoljuk, hogy a rendelkezésünkre álló adatok lehetővé teszik a vizsgált problémára 
vonatkozó strukturális modell becslését is. A többek között Kahn-Lang [1988], illetve 
Moore-Viscusi [1990] által alkalmazott becslés módszertani szempontból helytállóbb le-
het, mint az OLS-módszer.31 Ez az eljárás ugyanis explicit módon veszi figyelembe, 
hogy a vizsgált probléma a munkavállaló és a vállalkozás szempontjából egy-egy külön 
optimalizációs eljárást foglal magában. A becslési eljárás ekkor kétlépéses. Először a PP 
görbe becslésére kerül sor az elérhető piaci információk alapján. Ezután a kockázat be-
csült implicit árát függő változóként építik a munkavállalók és a vállalkozások jellemzőit 
is tartalmazó modellbe. 

Szükséges lenne továbbá egy kérdőíves feltételes értékelés elvégzésével ellenőrizni 
becslési eredményeinket. Egy feltételes értékelési kérdőíves kutatás a munkahelyi kocká-
zatok érzékelésének kérdéseiről, illetve az implicit kockázati bérkompenzációs szerződé-
sek megkötésének természetéről is sok újat árulna el. 

Végül a vállalati adatok részletesebb elemzése a munkahelyi kockázatcsökkentési kí-
nálati függvény jellemzőiről nyújthat további ismereteket. 
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NÉMETH ANDRÁS 

Hírpiacok szimulációja 

Hírtőzsdén olyan, általában elektronikus piacot értünk, ahol különféle jövőbeli ese-
ményekre lehet fogadni. Mint azt már több vizsgálat is megmutatta, ezek a játéktőzs-
dék alkalmasak arra, hogy a résztvevők rendelkezésére álló elszórt részinformáció-
kat összegyűjtsék, egyetlen árfolyammá alakítsák (információaggregáció), és ezzel 
előre jelezzék az eseményeket. Jelen tanulmány célja e hírtőzsdék és szereplőinek 
modellezése, valamint az információaggregáció vizsgálata. Ennek érdekében felépí-
tünk egy modellt, amely leírja a piaci szereplők gondolkodását és viselkedését, majd 
szimulációkat futtatunk, amelyekben a modell alapján megépített ágensek keresked-
nek. Az így kapott eredmények egyrészt igazolják a modellek érvényességét, más-
részt felhívják a figyelmet néhány, az információaggregáció működésével kapcsola-
tos érdekességre.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: D44, D83, G14. 

2003 júliusában híre ment a világban, hogy a Pentagon olyan határidős piacot szándéko-
zik megnyitni, ahol jövőbeli terrorcselekményekre lehet fogadni. És bár e piac (Policy 
Analysis Markét) valójában a Közel-Kelet társadalmi, gazdasági és politikai fejlődésének 
előrejelzésére szolgált volna (Klarreich [2003]), végül politikai nyomásra leállították a 
programot (Nincs több terrorfogadás... [2003]). Ahogy Varian [2003] az esetet kom-
mentálta: „Jó ötlet volt, amivel a rossz PR végzett." De vajon tényleg jó ötlet-e fogadási 
piacokat előrejelzésre használni? 

Az egyik legismertebb példa erre az Iowa Electronic Markets (Surowiecki [2003]), 
ami 1988 óta működik. Ezen az elektronikus piacon választási eredményekre lehet fo-
gadni hírrészvények vásárlásával és eladásával. A részvények árfolyama pedig előrejelzi 
a választások eredményét. Méghozzá az esetek jelentős részében pontosabban, mint az 
országos felmérések, pedig a piac szereplői egy szűk, nem reprezentatív rétegből kerül-
nek ki. 

Egy másik ilyen példa a Hollywood Stock Exchange (Prediction markét [2004]). Mint 
a nevéből is sejthető, itt különféle filmekkel kapcsolatos eseményekre lehet fogadni: 
díjak, nézettség, árbevétel. Az előrejelzések helyességét mutatja például, hogy ez a piac 
2002-ben 40 Oscar-jelölt közül 35-öt eltalált. 

De nem csak speciálisan erre a célra kialakított piacok adhatnak értékes információkat 

* Ezúton szeretnék köszönetet mondani Mihályi Dávidnak, amiért felhívta figyelmem a témára, legfő-
képp pedig Dr. Teles Andrásnak, a Budapesti Műszaki és Gazdaságtudományi Egyetem docensének, határ-
talan türelméért, belém vetett bizalmáért, és értékes tanácsaiért. 

A tanulmányban felhasznált szimuláció forráskódja letölthető a http://hirpiac.szerver.org/ weboldalról. 

Németh András informatikus, a Budapesti Corvinus Egyetem harmadéves közgazdász hallgatója (e-mail: 
nemeth. andras@freemail. hu). 



250 Németh András 

(•Gross [2003]). 1986-ban, nem sokkal a Challenger felrobbanása után a Wall Street már 
„megmondta", hogy ki a felelős a katasztrófáért. A Morton Thiokol árfolyama feltűnően 
többet esett, mint az űrsikló három másik építője, beszállítója. Végül egy szakértői bi-
zottság - 5 hónappal az eset után - megállapította a cég felelősségét. 

A hírtőzsde meghatározása és irodalma 

Definíció. Az említett fogadási piacokra sokféle elnevezést használnak: prediction markét, 
betting markét, jutures markét, decision markét, information markét. Az egyetlen közös 
bennük a piac, egyébként mindegyik másra helyezi a hangsúlyt. Ebben a tanulmányban 
a továbbiakban hírpiac vagy hírtőzsde néven hivatkozunk erre a fajta piacra. Egyszerűen 
azért, mert a kereskedés (jövőbeli) hírekkel folyik rajta. 

De mi is az a hírtőzsde pontosan? Egy nyílt dupla aukció fogadási ügyletekre. Nyílt, 
mert az ajánlatok nyilvánosak, azaz mindegyik piaci szereplő láthatja őket. És dupla, mert 
vételi és eladási ajánlatokat egyaránt lehet tenni. A fogadási ügylet pedig egy olyan megál-
lapodás, ahol pontosan meghatározott, hogy mi dönti el a fogadást, és mennyi pénzt kap a 
győztes, viszont egyik fél sincs nevesítve. Ez utóbbi miatt lehet velük kereskedni. 

Egy példa. Tegyük fel, hogy A fogad 5-vel, hogy egy bizonyos X esemény az év végéig 
be fog következni. Mondjuk A feltesz rá 500, B pedig ellene 100 forintot. Ezt beteszik 
egy kalapba, és megegyeznek, hogy az kapja a teljes összeget, akinek igaza lesz. Mind-
ketten kapnak egy-egy papírt (ezek a hírtőzsde részvényei), amelyek igazolják, hogy 
joguk van a 600 forintra, ha a papírra írt esemény bekövetkezik. 

Mire lehet következtetni ebből a fogadásból? Egyrészt A 500 forintot volt hajlandó 
fizetni egy olyan fogadásért, amin 600 forintot nyerhet. Tegyük fel egy pillanatra, hogy 
A kockázatsemleges - azaz csak a nyeresége várható értéke érdekli, hogy ez mekkora 
kockázatot jelent, az nem és jelöljük pA-val, hogy szerinte mennyi a valószínűsége, 
hogy megnyeri a fogadást. Ekkor igaz, hogy 500 = 600\pA + 0(1 - pA), amiből pA = 5/6. 
Másrészt B 100 forintot fizetett ugyanennek a fogadásnak az ellenkező oldaláért, amiből 
kiszámítható, hogy pH = 1/6. 

Azt kell észrevenni, hogy mind a két szám ugyanazt jelenti. A szerint 5/6 a valószínű-
sége, hogy a fogadás mögötti esemény bekövetkezik, B szerint pedig 1/6 a valószínűsé-
ge, hogy nem. Tehát a piac szerint az esemény bekövetkezésének valószínűsége 5/6. így 
jelez előre a hírtőzsde. 

Irodalom I. A piac legfőbb funkciója. Bár a hírtőzsde viszonylag új találmány, egyál-
talán nem előzmény nélküli a gondolat, hogy a piac képes összegyűjteni a szétszórt 
információkat. Hayek [1945], [1968], [1974] több írásában is arra keresett magyaráza-
tot, hogy miként képes a piac bármiféle központi irányítás nélkül Pareto-hatékony erő-
forrás-elosztásra. Végül a következőkre jutott. 

Egyrészt a gazdaságban azok a térben és időben korlátozottan érvényes ismeretek, 
amelyekről csak az egyes szereplők tudnak (hol éppen egy gépet üzemeltetnek rosszul, ki 
pedig nincs épp a neki megfelelő munkakörben, ...), legalább olyan fontosak, mint a 
tudományos felfedezések és technológiai újítások. Másrészt az árrendszer pont ezt a 
kezelhetetlen mennyiségű információt szűri meg, és továbbítja oly módon, hogy csak a 
lényeges (milyen áruból mennyire van szükség) marad meg belőle, miközben a lényegte-
len (miért van ez így) nem. 

Hayek szerint tehát a piac azáltal képes a hatékony erőforrás-allokációra, hogy aggregálja 
a gazdaság milliónyi szereplőjének egyéni ismereteit. Sőt, egyenesen azt írta, hogy „a 
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piacnak nevezett kommunikációs rendszer a szétszórt információk megemésztésében ha-
tékonyabb mechanizmusnak bizonyul, mint bármely ember által tervezett mechanizmus." 
(Hayek [1974] 321. o.) Ehhez képest a hírtőzsde csak annyiban tér el a piacoktól általá-
ban, hogy az információaggregáció nemcsak eszköze, hanem célja is. 

Irodalom II. A hírtőzsdék elemzése. Pennock és szerzőtársai [2000] két internetes hír-
piacot vizsgáltak meg: a Hollywood Stock Exchange-et (HSX) és a Foresight Exchange-
et (FX). Az előbbiről már esett szó a bevezetőben, az utóbbin pedig tudományos, techni-
kai és egyéb, a jövőben esedékes eseményekre lehet fogadni. 

A szokványos fogadások estében a két fél bead a közösbe valamennyi (általában nem 
ugyanannyi) pénzt, és attól függően, hogy ki nyeri meg a fogadást, a teljes összeget 
valamelyikük viszi el. Ez a hírpiacon úgy jelenik meg, hogy az egyik az adott eseményre 
vesz egy hírrészvényt (valamilyen 0 és 100 közötti p áron), a másik pedig az ellentétes 
eseményre (100 - p áron), így bekerült a közösbe 100 egység pénz. Ha bekövetkezik az 
esemény, a neki megfelelő részvény 100-at fog érni, a másik 0-t. Ha nem következik be, 
akkor pont fordítva. így a fogadás révén közösbe került 100 egység pénzt vagy az egyik, 
vagy a másik fél viszi el. 

Pennock és szerzőtársai azonban felvetnek egy másik fajta kifizetési rendszert is. Ha 
például egy választás százalékos eredményére kell fogadni, akkor meg lehet tenni, hogy 
a részvények lejáratakor nem bináris kifizetést alkalmazunk (amikor csak 0-t és 100-at 
lehet kapni), hanem a választás tényleges eredményének megfelelően adunk az igenre 
fogadónak annyit, ahány százalék igen volt, és a nemre szavazónak annyit, ahány száza-
lék nem. Mivel egy fogadásra így is összesen 100 egység kifizetés jut, ezért a rendszer 
többi részén (például az ellentétes oldali fogadások árfolyamán) nem kell változtatni. 

Az arbitrázsmentesség vizsgálatára többféle eszközt is fölvetnek. Az egyik a put-call 
paritás, amely azonban csak olyan hírpiacon alkalmazható, ahol vannak opciók (a HSX 
ilyen). Egy másik pedig az arbitrázslehetőségek záródásának mérése, azaz annak vizsgá-
lata, hogy piaci árnál alacsonyabb ajánlatok nőnek-e, illetve a magasabbak csökkenek-e. 

A hatékonyság mérésére a jóslási eredmények és a valóság összevetését használják. 
Nem bináris kifizetés esetén az összehasonlítás egyszerűen úgy történhet, hogy vesznek 
sok esetet, ahol már megtörtént a kitűzött esemény, és korrelációt számolnak az árfolyam 
és a bekövetkezett százalékos eredmény között. Bináris kifizetés esetén előbb rangsoro-
lást alkalmaznak: a lezárt részvényeket árfolyamuk szerint sorba rendezik, és valahány 
csoportot képeznek belőlük. Ezek után az egyes csoportok átlagárát és a csoporton belüli 
részvények relatív bekövetkezési hányadát vetik össze. 

Irodalom III. Az információaggregáció mérése. Plott és szerzőtársai [2003] egy olyan 
fogadási rendszert próbáltak ki emberek részvételével, amelyben szabályozták a szerep-
lők rendelkezésére álló releváns információkat, hogy azok aggregációját mérni tudják. A 
játékosoknak hat állapotról kellett eldönteniük, hogy melyik fog bekövetkezni. Előre 
rögzítve volt, hogy melyik, de ezt természetesen senki sem tudta. 

Az egyik változatban a játékosoknak annyit mondtak, hogy melyik néhány állapot nem 
fog bekövetkezni. Hogy konkrétan kinek mit mondtak, véletlenszerű volt. így külön-
külön senki sem lehetett biztos a végkimenetelben, de a piac egészének elegendő infor-
máció állt a rendelkezésére, hogy biztosan tudjon dönteni. 

Az adagolás másik változatában mintákat kaptak az emberek, amely mintákba az egyes 
állapotok akkora valószínűséggel kerültek be, amekkorával ténylegesen bekövetkeztek 
(hiszen az egymás utáni lefutásokban nem ugyanaz az állapot volt végig). Ezt a valós 
életbe átültetve úgy is lehet értelmezni, hogy az emberek megfigyelik a korábbi bekövet-
kezési valószínűségeket, és ebből következtetnek. 
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Plott és szerzőtársai nagy érdeme az információaggregáció közvetlen mérése volt. Egy 
rendszer információaggregáló képességét az mutatja meg, hogy mennyire ad ahhoz ha-
sonló jóslatokat, mint egy olyan rendszer, ahol ugyanaz az információmennyiség már 
eleve központosítva (azaz tökéletesen aggregálva) rendelkezésre áll. Ez utóbbit nevezik 
AIA-nak (Aggregated Information Available), és egyszerűen az összes információ együt-
tes felhasználásával előállítható jóslatot jelenti. 

Fontos, hogy az AIA-t és ne a valóságot tekintsük bázispontnak, hiszen azt „jogosan" 
megkövetelhetjük egy rendszertől, hogy az AIA szintjét elérje, azt nem, hogy mindig 
pontos előrejelzést adjon. Az AIA egy eloszlás (melyik állapot mekkora valószínűséggel 
következik be), így a tőle való távolságot például Würtz-távolsággal1 mérhetjük. 

Önmagában e távolság mértéke nem jelent sokat: vagy a paraméterektől való függését 
kell vizsgálni, vagy összevetni más rendszerek jóslataival. Ez utóbbira több lehetőség is 
van, számunkra azonban csak a DTPI (Decision Theory Priváté Information) elnevezésű 
a fontos. Ennek lényege, hogy kereskedés nélkül mindenki megmondja kire tippel, és 
ezeket átlagoljuk. 

Irodalom IV. A közgazdaságtan és pszichológia. Dániel Kahneman és Amos Tversky 
több vizsgálata (Foundations of behavioral... [2002]) is arra irányult, hogy bizonytalan 
döntési helyzetekben vajon hogyan viselkednek az emberek. Mivel célunk a hírtőzsdén 
fogadásokat kötő emberek modellezése, felhasználhatjuk következtetéseiket. 

Az egyik megfigyelés a kis számok törvénye (law of small numbers) (Tversky-
Kahnemann [1971]), amit formálisan úgy fogalmazhatunk meg, hogy ha X. független, 

Y " x 
azonos eloszlású valószínűségi változók sorozatafi várható értékkel, akkor P( | — | > e) 

n-fi 
nem tart 0-hoz, ahogy n tart végtelenhez, hanem egy állandó értéket vesz fel. Ez persze 
csak az emberek (nem tudatos) percepciójában van így, a valóságban - a nagy számok 
törvényének megfelelően - a fenti valószínűség nullához tart. Ez többek közt azt jelenti, 
hogy az emberek kis mintákból is ugyanolyan erős következtetéseket vonnak le, mint 
nagyokból, hiszen nem látják, hogy egy kis minta esetén sokkal nagyobb a valószínűsé-
ge, hogy a valóság eltér attól, amit a minta mutat, mint nagy minta esetén. 

Egy másik fontos megállapítás az, hogy az emberek a befektetési döntéseik meghoza-
talakor sokkal inkább a vagyonuk lehetséges változását értékelik, és nem a befektetés 
utáni végállapotot. Persze ha egy embert hasonlítunk össze két döntési helyzetben, akkor 
a két megközelítés között nincs különbség, ha viszont két embert hasonlítunk össze ugyan-
azzal a befektetési lehetőséggel szemben, akkor már világos a különbség. Ha csak a 
vagyont vizsgálnánk, akkor a két embernek ugyanúgy kellene viselkednie. Ez azonban 
nem így van, és ennek oka az, hogy nem a vagyonuk, hanem annak változása határozza 
meg a döntésüket. 

Egy további tényező a nyereségek és veszteségek, azaz a pozitív és negatív vagyonválto-
zások közti különbség. Egyrészt az emberek számára a veszteségek nagyobb kárt jelente-
nek, mint amennyi hasznot a nyereségek. A Kahnemann-Tversky-szerzőpáros kísérletei sze-
rint valamekkora veszteséget körülbelül kétszer akkora nyereség egyensúlyoz ki. Másrészt 
a veszteségek terén az emberek nemhogy kockázatellenesek, de inkább kockázatkedvelők. 

Kahnemann-Tversky [1979] ezekből a megfigyelésekből állították fel a lehetőségelmé-
letet (prospect theory), amelynek lényege a következő. Van két cselekedetünk (befekteté-
si lehetőségünk, részvényünk, ...): A és B. Ha A-t választjuk,/?, valószínűséggel lesz w. a 

1 1/2X1 Pi I aho1 P,< <7, a két eloszlás (Würtz [ 1 9 9 7 ] ) . 
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vagyonunk, ha B-t, akkor pedig q. valószínűséggel (i megy 1-től n-ig). A lehetőségelmé-
let szerint az emberek akkor választják A-t 5-vel szemben, ha 

n n 

^71 (Pi)v(Aw,) > 
í=i i=i 

Ennek három fontos eleme van: Aw., v(-) és k(-). A legelső a vagyon megváltozása, 
azaz a befektetés utáni és előtti vagyon különbsége. A második az értékfüggvény (value 
function), amelynek meredeksége és konvexitása is eltér az értelmezési tartomány (va-
gyonváltozás) pozitív és negatív részén. A harmadik pedig a döntési súlyfüggvény (decision-
weight function), amely a valószínűségeket torzítja el úgy, hogy az eredmény összhang-
ban legyen a kísérletekben megfigyeltekkel. Ennek megfelelően a kis valószínűségeket 
megnöveli, a nagyokat pedig lecsökkenti. 

A piaci környezet modellezése 

A tőzsde 

Részvények. Klasszikusan egy fogadásnak két résztvevője van, akik közül az egyik nyer, 
a másik veszít. Ennek egy lehetséges átültetése a hírtőzsdére az, hogy a két fogadó fél 
vesz egy részvény-ellenrészvény párt összesen 100 egység pénzért. A fogadás tárgyának 
megtett esemény bekövetkeztekor (illetve be nem következtekor) a közösen befizetett 
pénzt valamilyen arányban felosztják a részvény és az ellenrészvény között. így egyrészt 
már nincs is szükség az eredeti fogadó felekre (hiszen a papírok után fizetnek, amelyeket 
bárki megvehetett), másrészt a rendszer nullszaldós (állandó összegű), azaz a tőzsde 
üzemeltetője semmilyen kockázatot nem vállal. 

Világos, hogy ebben a rendszerben egy részvény és egy ellenrészvény árfolyamának 
az összege pontosan 100, hiszen a fogadó feleknek pontosan ennyit kell befizetniük (azaz 
összesen ennyiért lehet megvenni a részvény-ellenrészvény párt). Másrészt a részvények 
és ellenrészvények mindig párban keletkeznek és tűnnek el, így lehetséges abból a telje-
sen semleges pontból indítani a rendszert, ahol mindenkinek csak pénze van. 

Már csak azt kell tisztázni, hogy a fogadás lejáratakor milyen kifizetés jár a részvény, 
illetve az ellenrészvény után, azon túl, hogy összesen 100. Azt kell végiggondolni, hogy 
a cél a jövő előre jelezése árfolyamok segítségével. 

Ha a fogadás például egy A esemény bekövetkezésére vonatkozik, akkor bináris kifi-
zetést kell alkalmazni: ha az esemény bekövetkezik, a részvény fizet 100-at, az ellenrész-
vény 0-t, ha pedig nem, akkor pont fordítva. Világos, hogy ekkor - ha a piac kellően 
hatékony, és minden információ beépül az árakba - a részvény árfolyamának az esemény 
bekövetkezési valószínűségével kell megegyeznie (százalékban mérve). Hiszen ha az A 
esemény p valószínűséggel következik be (legalábbis a piac szerint), akkor a hozzá tarto-
zó részvény várható kifizetése 100p. Egy hatékony piacon azonban a részvény árfolya-
mának is ennyinek kell lennie. 

De nem minden esemény bináris kimenetelű. Mi van például egy népszavazás százalé-
kos eredményével? Nevezzük a szavazásra vonatkozó részvényt I G E N részvénynek, az 
ellenrészvényt pedig N E M részvénynek. Legyen az I G E N részvény lejáratkori kifizetése 
annyi, ahány százalék igen lett a szavazás eredménye, és a NEM részvényé annyi, ahány 
százalék nem (az érvényes szavazatokon belül). Az előbbi gondolatmenetet alkalmazva 
látható, hogy az I G E N részvény árfolyama ahhoz fog közelíteni, amit a piac „gondol" az 
igenek várható arányáról. Tehát ilyen kifizetést alkalmazva az árfolyam előre jelzi a 
szavazás százalékos kimenetelét. 
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Tranzakciók. Mivel egy piaci szereplő számára nincs különbség aközött, hogy új foga-
dást köt valakivel, vagy pedig átveszi valakinek az ugyanilyen pozícióját (azaz régi foga-
dást köt), ezért célszerű úgy felépíteni a rendszert, hogy a szereplők számára átlátszó 
legyen. 

Egy másik egyszerűsítés, amit megteszünk a következő. Ha valaki vesz egy részvényt, 
majd a hozzátartozó ellenrészvényből is egyet (azonos árfolyamon), akkor bármi is tör-
ténik, a részvénypár lejáratakor mindenképp 100 egység pénzt kap a két papír után. 
Éppen ezért - a nagyobb likviditás és az egyszerűség érdekében - a két ellentétes pozíciót 
a lejárat helyett már most (az ellentét létrejöttekor) lezárjuk, azaz a részvény-ellenrész-
vény párt megszüntetjük, és a 100 egység biztos kifizetést odaadjuk a szereplőnek. En-
nek az a következménye, hogy egy részvény vétele megegyezik egy ellenrészvény eladá-
sával, tehát egy szereplő egy eseményhez vagy csak részvényt, vagy csak ellenrészvényt 
tarthat. 

Most már leírhatjuk a kereskedés menetét. A piaci szereplő kiválaszt egy részvényt, és 
megmondja, hogy hányat akar belőle eladni vagy venni, és milyen minimális vagy maxi-
mális áron. Ha nincs részvénye, és eladni akar, akkor az nyilván ellenrészvény vásárlását 
jelenti, de ez - mint az előbb már láttuk - nem számít. Időnként hibás döntések is előfor-
dulnak, akárcsak az életben. 

A beérkező tranzakciót a rendszer összeveti a már korábban beérkezett és félretett 
megbízásokkal. Ha van köztük olyan, amivel összepárosítható, akkor kiválasztja azt, 
amelyiknek legjobb az ára, és amilyen mértékben lehetséges, kölcsönösen kielégíti a két 
megbízást. Ha a friss megbízás bővebb volt a réginél, amivel párosította a rendszer, akkor 
a régi (és már kielégített) megbízás törlődik, és a frisshez egy másik párt keres a rendszer. 
Ez egészen addig folytatódik, amíg vagy az új megrendelés merül ki, vagy nem lehet már 
hozzá illőt találni. Az utóbbi esetben a tranzakció maradéka bekerül a félretett megbízá-
sok listájába. Annak érdekében, hogy ez a lista ne nőjön a végtelenségig, és ne legyen 
tele aktualitásukat vesztett megbízásokkal, bizonyos időnként automatikusan töröljük. 

A szereplők adottságai 

Induló portfolió. Mint fentebb leírtuk, az itt megvalósított hírtőzsdén a részvények a 
„semmiből" keletkeznek. Ezért legjobb, ha kezdetben a piaci szereplők csak pénzzel 
rendelkeznek, hiszen ez az egyetlen igazán semleges pozíció. 

Előzetes információk. Ahhoz, hogy mérni tudjuk az információaggregációt, arra van 
szükség, hogy a piaci szereplőket valamilyen előzetes információkkal lássuk el, hiszen 
így vizsgálható, hogy ez a szétszórt információ beépül-e (és milyen mértékben) a részvé-
nyek árába. Használjuk Plot és szerzőtársai [2003] két beállítását. 

Az egyik esetben egy eseményünk van, kettőnél több lehetséges kimenettel (rendel-
jünk minden állapothoz egy bináris kifizetésű részvényt). A szimulációk során már előre 
eldöntjük, hogy melyik kimenetel fog bekövetkezni, de ezt a piaci szereplők nem tudják. 
Ezek után minden ágenssel közöljük kimenetelek egy halmazát, ami biztosan nem fog 
bekövetkezni. Hogy ez a halmaz mekkora, és melyek az elemei, az egyrészt a véletlen-
től, másrészt bizonyos paraméterektől függ. 

A másik beállításban egy népszavazás eredményét próbáljuk megjósolni. Ennek meg-
felelően arányos kifizetést alkalmazunk, azaz a részvény lejáratkor annyit ér, amennyi az 
igenek aránya, az ellenrészvény pedig annyit, amennyi a nemeké. A szimulációkban 
előre meg van határozva, hogy a teljes népességnek milyen arányban van egyáltalán 
véleménye („biztos szavazók"), és hogy ezen belül hány százalék mond igent (a többiek 
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- vélemény híján - el sem mennek szavazni). Az információközlés itt úgy történik, hogy 
minden ágensnek sorsolunk egy véletlen méretű véletlen mintát a teljes populációból, és 
a játékos ebből próbál következtetni a majdani eredményre. 

A piaci szereplők modellezése 

Elsődleges valószínűségek 

Egy intelligens ágens a döntéseihez leképezi az őt körülvevő világot. Mivel jelen esetben 
eseményekkel (és a rájuk vonatkozó fogadásokkal) kapcsolatban kell döntenie, ezért vi-
selkedését az határozza meg, hogy ezen eseményekről milyen elképzelési vannak. Ezt 
jeleníti meg az elsődleges valószínűség, ami azt fejezi ki, hogy egy ágens mennyire tartja 
valószínűnek, hogy az adott esemény (illetve egy esemény adott kimenetele) bekövetke-
zik: pl = Aekov 

Ez a változó a legfontosabb közvetítő az információaggregációban. A szereplők az 
előzetes információik alapján kialakítják az elsődleges valószínűségeiket, tehát a „piac 
tudása" valójában ezekben jelenik meg. Mivel a játékosok ezek alapján kereskednek, 
ezért az elsődleges valószínűségek kihatnak a részvények árfolyamára. Másrészt az árfo-
lyamokat a játékosok megfigyelik, és figyelembe veszik, így ezek visszahatnak az elsőd-
leges valószínűségekre. Ez a kölcsönhatás eredményezi azt, hogy az információk fokoza-
tosan beépülnek az árakba. 

Felmerülhet a kérdés, hogy arányos részvény esetén mit jelent az elsődleges valószínű-
ség. Az az értelmezés, hogy egy bekövetkezési valószínűség becslése, nyilván nem állja 
meg a helyét. Hiszen itt nem egy esemény bekövetkezése és be nem következése közül 
kell választani, hanem egy százalékos eredményt kell kitalálni. Ennek megfelelően te-
kintsük az elsődleges valószínűséget a kérdéses eredmény becslésének: pl = p. 

Ezzel az interpretációval lehetségessé válik, hogy egy-két eset kivételével a bináris és 
az arányos részvények esetét együtt tárgyaljuk. Hiszen mindig igaz, hogy az elsődleges 
valószínűség egy olyan értéknek a becslése, amelyet pontosan nem ismerünk, és amit a 
hírtőzsde segítségével szeretnénk előre jelezni. 

Másodlagos valószínűségek 

Láthattuk, hogy a játékosok a külvilágról szerzett információik alapján elsődleges való-
színűségeket alakítanak ki. Mivel ezeket a valószínűségeket nemcsak a döntéseikhez hasz-
nálják fel, hanem ezekről is döntenek, szükség van egy változóra, ami megmondja, hogy 
miként viszonyuljanak hozzájuk. Ez a változó az úgynevezett másodlagos valószínűség. 

Ahogy az elsődleges valószínűség azt fejezi ki, hogy az ágens mennyire tart biztosnak 
egy eseményt (illetve kimenetelt), úgy a másodlagos valószínűség pedig azt, hogy mennyire 
tart biztosnak egy elsődleges valószínűséget. Ha a modellbe még többedleges valószínű-
ségeket is beleépítenénk (ennek feltehetően nem sok gyakorlati jelentősége lenne), akkor 
foglalkozhatnánk azzal, hogy miként változik a másodlagos valószínűség. így azonban 
azt is feltételezzük, hogy a kezdeti (előzetes információkra alapozott) beállítás után ez 
egy konstans érték. Bár megkérdőjelezhető, hogy ez mennyire valósághű, nem szabad 
figyelmen kívül hagyni, hogy minden modell leegyszerűsíti azt, amit leír. 
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Az elsődleges valószínűségek változása 

Most, hogy ismerjük az elsődleges valószínűségek változását szabályozó paramétert, rátér-
hetünk arra, hogy hogyan történik ez a változás. A képlet egyszerű: p[ = p2px + (1 - p2 )pr, 
ahol p\ az új, változás utáni elsődleges valószínűség, px és p2 a régi elsődleges és a 
mindenkori másodlagos valószínűség, pr pedig a szóban forgó részvény aktuális árfolya-
ma. Világos, hogy ez egy súlyozott átlag képlete, azaz az új elsődleges valószínűség a 
régi és az árfolyam súlyozott átlaga, ahol a súly a másodlagos valószínűség. 

És a képlet értelmezése sem nehéz. p{ azt fejezi ki, hogy egy adott kimenetelt a szerep-
lő mennyire tart valószínűnek. Ha ebben az értékben teljesen biztos (azaz p2 1 közelében 
van), akkor nem változtat ezen a vélekedésén: p[ = p{. Minél bizonytalanabb azonban a 
szereplő, annál inkább hajlamos arra, hogy p,-en változtasson. Arról már esett szó, hogy 
ez a változtatás miért éppen az árfolyam (pr) alapján történik. Ha sokan gondolják úgy, 
hogy egy kimenetel nagyon valószínű, akkor nagy lesz a hozzá tartozó részvény keresle-
te (illetve, ami ezzel ekvivalens: az ellenrészvénynek a kínálata), ezért az árfolyama 
magas lesz. Ha pedig sokan tartják valószínűtlennek, akkor alacsony lesz az árfolyam. 
Ezért egy bizonytalan szereplő számára jó útmutató a piac, azaz az árfolyam. 

Ugyanez mondható el arányos részvény esetében is. Ekkor persze px nem valamely 
kimenetel valószínűségét, hanem egy arányt becsül meg. De egy bizonytalan (vagy alulin-
formált) szereplőt az árfolyam itt is a jó irányba mozdít: amíg a részvény ára kisebb, mint 
a piac szerinti várható kifizetése, addig venni fogják, ezzel növelve az árat az egyensúlyig. 

A már korábban leírt kis számok törvényének az előzetes információadagolás során van 
jelentősége arányos részvény esetén. Itt ugyanis a játékosok (kis) mintát vesznek a környe-
zetükből, és ebből következtetnek a teljes lakosságon belüli arányokra. A kis számok törvé-
nye teszi lehetővé, hogy ez a következtetés mindössze annyiból álljon, hogy pte|jes = pminta. 
Mivel az elsődleges valószínűség ennek az aránynak a szereplő szerinti becslése, ezért 
Pl = P teljes = P minta Pminta • 

Térjünk át most arra, hogy a szereplők hogyan és milyen döntéseket hoznak. A klasszi-
kus várható hasznosságon alapuló döntéselmélet helyett alkalmazzuk Kahneman és Tversky 
lehetőségelméletét a hírtőzsde szereplőire. 

Vagyonváltozás. Először is, a szereplők nem annak alapján döntenek, hogy egy bizo-
nyos akciójuk után mennyi lesz a vagyonuk, hanem hogy mennyivel változik meg. Jelöl-
jük ezt a változást Aw-vel! 

Egy bináris részvény megvásárlásakor: 

[100 - pr ha a részvényhez tartozó kimenetel következik be 
Aw = 

[-pr ha nem 

ahol pr a részvény árfolyama. 
Egy arányos kifizetésű részvény megvásárlásakor pedig Aw = p - pr, ahol p az a 

sokasági arány, amire a (részvény által megtestesített) fogadás szól. Ez esetben, mivel az 

A kis számok törvényének alkalmazása 

A lehetőségelmélet alkalmazása 
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ágens a döntés meghozatalakor még nem ismeri p-t, helyette a részvényhez tartozó 
elsődleges valószínűségét használhatja (hiszen ez az ő p-ra vonatkozó becslése). Tehát 
Aw - p - pr = px - pr, ahol p] a szereplőknek a részvényhez tartozó elsődleges valószí-
nűsége. 

Értékfüggvény. Az ágens a különböző akcióihoz tartozó vagyonváltozásokat értékeli, és 
ez alapján dönt. A vagyonváltozáshoz az értékfüggvény rendel értéket. Kahnemanék 
vizsgálataiból kiderül, hogy az értékfüggvénynek milyen tulajdonságokkal kell rendel-
keznie: pozitív vagyonváltozásokra konvex, negatívokra konkáv, a negatív értelmezési 
tartományon meredekebb, mint a pozitívon, és adott veszteséget kétszer akkora nyereség 
tud kiegyensúlyozni. 

Természetesen végtelen sok függvény létezik, ami ezeknek az előírásoknak (kiegészít-
ve folytonossággal, deriválhatósággal, monoton növekedéssel) megfelel. Ahhoz, hogy 
az ágensek végül is ki tudják számítani az optimális döntésüket, szükség van egy teljesen 
konkrét értékfíiggvényre. Legyen ez például az 1. ábrán látható függvény! 

í V A W ha Aw > 0 
v(Aw) = < 

[- J- 2 Aw ha Aw < 0 

1. ábra 
Értékfüggvény 

v 

Döntési súly függvény. A következtetési rendszer utolsó eleme a döntési súlyfüggvény, 
amely az események tényleges valószínűségéhez szubjektív súlyokat rendel. Kahnemanék 
kutatásai alapján ez a függvény a következő tulajdonságokkal rendelkezik: monoton nö-
vekvő [n'ip) > 0, minden 0 < p < l-re], értelmes peremfeltételek [7r(0) = 0 és tt( 1) = 1], 
p kis értékére túlsúlyozás [nip) > p, minden p < <5j-re], p kis értékére szubadditivitás 
[n{Xp) > X k ( p ) , minden p < ő2 és 0 < A < l-re), szubbiztos [n(p) + tz(\ - p) < 1, min-
den 0 < p < l-re] és szubarányosság [ < minden 0 < p, q, r< l-re]. 

K(p) jc(pr) 
Látható, hogy ez a függvény nem lehet folytonos, a két végpontnál megtörik. Ez azzal 

magyarázható, hogy az emberek éles határt húznak a biztos és a nagy valószínűségű, 
illetve a lehetetlen és a kis valószínűségű események közé. Van egy szint, ami fölött 
(illetve alatt) nem érzékelik a bizonytalanságot. Ennek megfelelően így lehetne pontosí-
tani a fenti követelményrendszert: n(p) = 0, minden 0 < p < e-ra, és K(p) = 1, minden 
1 - e <p < l-re, illetve folytonosság, és a többi felsorolt tulajdonság minden e <p < 1 - fi-
ra, ahol e valamilyen kis pozitív érték. 

Az értékfüggvényhez hasonlóan itt is szabadon választhatunk egy konkrét függvényt 
az adott korlátok között. Legyen ez a 2. ábrán látható függvény: 
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K{p) = 

0 ha 0 < p < e 

a + (\-2a)p2 h a £ < / ? < l - e 

1 ha l - £ < p < l , 

ahol a valamilyen kis pozitív paraméter. 

1,0 

0,8-

0,6-

0,4-

0,2-

0,0 
0,0 

2. ábra 

Döntési súlyfüggvény 

0,2 0,4 0,6 0,8 
-1 p 
1,0 

A döntéshozatal 

Hogyan dönt ezek után egy szereplő a lehetőségelmélet szerint? Legyen egy döntés ered-
ménye p. valószínűséggel Aw. vagyonváltozás (1 <i< n-re). Ekkor a szereplő a döntés-
hez a TTO -̂MAW,-) értéket rendeli. A lehetséges döntések közül pedig azt választja, 

amelyikre ez maximális. A hírtőzsdére alkalmazva ezt a modellt, minden döntési helyzet-
ben elméletileg az összes lehetséges portfoliót (pontosabban portfólióváltoztatást) érté-
kelni kellene. Ez azonban fölöslegesen és túlzottan lelassítaná a szimulációt, ezért dara-
boljuk szét a döntést. 

Több bináris részvény esetén egy piaci szereplő egy időben csak egyféle részvényt vesz, 
vagy ad el. Csak azt kell eldöntenie, hogy melyikből vegyen, vagy eladjon, és hogy 
mennyit. Hogy milyen áron, az nem kérdés, hiszen az elsődleges valószínűsége (p{) 
pontosan azt fejezi ki, hogy ő mennyire értékeli az adott részvényt. 

Az egyszerűség (és gyorsaság) kedvéért egy időben csak egy darabot vesz, vagy ad el, 
így már csak véges (és kis) számú lehetőséget kell megnéznie. Tehát minden részvényre érté-
keli a vételt: 7t(p)v( 100 - pr) + TT(1 - px)v(-pr), valamint az eladást: Tiip^vipr - 100) + 
4- ?r(l - p^vipr), ahol pl az elsődleges valószínűség, pr pedig az árfolyam. 

Felmerülhet, hogy egy részvény eladása miért nem jelent pr biztos bevételt. Ennek az 
az oka, hogy minden esetben a döntés alternatív költségét kell figyelembe venni. Tehát 
nem csak azt, hogy mennyit kapunk, ha eladjuk a részvényt, hanem azt is, hogy mennyit 
kaptunk volna, ha nem adjuk el. Ez még nyilvánvalóbbá válik, ha belegondolunk, hogy 
egy részvény eladása ekvivalens egy ellenrészvény megvételével. Hiszen mindkettő azt 
fejezi ki, hogy a részvény mögött álló esemény ellen fogadunk. 

Ha a piaci szereplő vesz egy ellenrészvényt, az 100 - pr biztos költséget jelent, hiszen 
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ennyi az árfolyama. Ha a háttéresemény bekövetkezik (p, valószínűséggel), akkor az 
ellenrészvény nem fizet semmit, tehát az összes nettó bevétel pr - 100. Ha pedig nem 
következik be (1 - p, valószínűséggel), akkor az ellenrészvény kifizetése 100, így a tel-
jes nettó bevétel 100 - (100 - pr) = pr. Jól látható, hogy pontosan ezt írtuk fel a rész-
vényeladás esetére. Hasonló érvelés mondható el a részvényvásárlás-ellenrészvény-el-
adás ekvivalenciájára, ami újfent igazolja azt a korábban már említett egyszerűsítésün-
ket, hogy csak kétféle tranzakciót különböztetünk meg. 

Egy arányos részvény esetén egészen más a helyzet. Itt csak egyetlen részvényünk 
van, tehát a játékosoknak arról kell dönteniük, hogy mennyit vesznek vagy adnak el 
ebből a részvényből. Mint tudjuk, a részvény kifizetése p, azaz egy részvény megvétele 
Aw = p - pr vagyonváltozáshoz vezet. Csakhogy p a kereskedés során ismeretlen, pon-
tosabban egy valószínűségi változó. 

Mindössze annyit tudunk róla, hogy a játékos p-ra vonatkozó becslése pv és hogy p2 a 
valószínűsége annak (legalábbis az ágens szerint), hogy ez a becslés helyes. Tehát p 
eloszlása olyan, hogy p, valószínűséggel p , (1 - p,) valószínűséggel pedig más az értéke.2 

Precízen leírva, a döntési feladat a következő. A játékos döntési változója n, ennyi 
részvényt (negatív n esetén ellenrészvényt) fog venni. A játékos úgy választja meg «-et, 
hogy a 7r[Prob{p = x}]v[n(x - pr)] értékek (p minden lehetséges x megvalósulására kép-
zett) összege maximális legyen, azaz 

100 

max j 'K[ f p ( x ) ]v[n (x - pr)]dx , (1) 
" o 

ahol^ a p sűrűségfüggvénye. 
Mivel p-nak sem az eloszlását, sem a sűrűségfüggvényét nem ismerjük, két dolgot 

tehetünk. Az egyik, hogy választunk egy „bonyolult" eloszlást, és azzal számolunk. 
Ennek nagy hátránya, hogy jelentősen lelassítja a szimulációt, miközben nincsen igazán 
meggyőzően megindokolva. A másik pedig, hogy egyszerűsítünk. 

Korábban azt láttuk, hogy a játékos p, mértékben megbízik a saját elképzeléseiben, 
viszont (1 - p j mértékben inkább a piacot tartja mérvadónak. Ezt úgy ültethetjük át erre a 
helyzetre, hogy azt mondjuk: a p p2 valószínűséggel p,, (1 - p2) valószínűséggel pedig pr. 
Ezzel az (1) integrálos képlet meglehetősen egyszerű formát ölt: max7t(p2)v[n(p] - pr)], 

n 

amit egészen max«(p, - pr) képletig redukálhatunk. 
n 

Ha p, > pr, azaz a szereplő többre értékeli a részvényt, mint a piac, akkor n lehető 
legnagyobb értéke az optimális, tehát minél többet kell venni. Ha pedig px<pr, azaz a 
szereplő kevesebbre értékeli a részvényt, mint a piac, akkor n lehető legkisebb értéke az 
optimális, tehát minél többet kell eladni. Ez a döntési stratégia persze teljesen triviális és 
logikus, legfeljebb az a meglepő, hogy egyáltalán nem használja fel a lehetőségelmélet 
tanulságait, miközben abból vezettük le. 

Meg kell jegyeznünk, ha az eredeti integrált egyszerűsítés nélkül x = pr értéknél két-
felé bontjuk, akkor egy «-ben csökkenő, és egy «-ben növekvő függvényt kapunk. Minél 
nagyobb pr, annál inkább az első, «-ben csökkenő tag lesz a meghatározó a célfüggvény-
ben, azaz annál inkább érdemes eladni. Hasonlóképpen, minél kisebb pr, annál inkább 
érdemes venni. Tehát biztos, hogy más eloszlással sem jutottunk volna nagyon eltérő 
következtetésekre. 

2 Valójában p, azaz a játékos p-ra vonatkozó becslésének ilyen az eloszlása. A továbbiakban ettől a 
megkülönböztetéstől eltekintünk, hiszen végig egyértelmű, hogy miről van szó. 
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A paraméterek 

A modellben természetesen számtalan exogén változó (paraméter) van. Valójában annyi-
ra sok, hogy egy részüket egyszerűen rögzíteni fogjuk, és nem vizsgáljuk a hatásukat.3 

Már csak azért sem, mert ha mégis megtennénk, valószínűleg nem vezetne nagy tanulsá-
gokhoz. Az elsó'dleges és másodlagos valószínűségek meghatározásába egy ponton van 
beleszólásunk: a kereskedés legelején. Azt ugyanis még nem mondtuk meg, hogy milyen 
pl és p2 értékekkel indulnak a piaci szereplők. 

Több bináris részvény esetén véletlenszerűen kiválasztunk néhány embert, akikkel ez-
után véletlenszerűen közlünk bizonyos információkat. Ők lesznek az „okosak". 

Az első paraméterünk az okosak aránya, azaz, hogy az ágensek mekkora részének 
mondunk valamit az általunk már ismert, de a piac számára még ismeretlen kimenetelről. 
Várható, hogy minél magasabb ez az arány, annál inkább bekövetkezik az információ-
aggregáció, hiszen annál több információ épül be az árakba. Igaz, annál kevésbé hasz-
nálható előrejelzésre, mivel amit mindenki tud, azon nincs mit megjósolni. 

A másik paraméter pedig azt szabályozza, hogy mennyire legyenek okosak ezek a 
kiválasztott játékosok. Ez konkrétan úgy történik, hogy az n részvény (azaz n kimenetel) 
közül kiválasztunk k olyat, amiről tudjuk, hogy nem fog nyerni (azaz nem fog bekövet-
kezni). Ezek után minden egyes okos ágensnek véletlenszerűen kiválasztunk néhányat 
ebből a fc-ból, amire megmondjuk nekik, hogy biztosan veszíteni fog. Ez azt jelenti, 
hogy összességében a piaccal k részvényről közöltünk információt, és ez a k a második 
paraméter. Az okos ágensek viszont különböző mértékben lesznek jól informáltak, attól 
függően, hogy a k részvényből hányról tudnak valamit. így majd lehet vizsgálni az okos-
ság, és a meggazdagodás közti összefüggést. 

A „buta" ágensek nem tudnak semmi biztosat a piacról, ezért teljesen véletlenszerű, 
hogy mit hisznek. Azaz minden részvényre qx ~ U[0, 100], és ebből a normalizált való-
színűségek: p{ = 100-^- . Mivel tisztában vannak azzal, hogy ezek a vélekedések eléggé 

megalapozatlanok, ezért hajlandók a piacot is figyelembe venni, tehát p2- 50. 
Az okos ágensek egészen más helyzetben vannak. Néhány részvényről tudják, hogy 

mindenképpen vesztesek {px - 0), és ebben az információban teljesen meg is bíznak 
(p2 = 100). A többi részvényről ugyanúgy nincs információjuk, mint a butáknak, ezért 
ezekről ugyanúgy véletlenszerű, hogy mit gondolnak: q{ ~ U[0, 100], ahonnan a nor-
malizált valószínűségek: = 1 0 0 ^ - . És persze ezen részvények esetén az okos ágen-
sek is hallgatnak a piacra: p2 = 50. 

Egy arányos részvény esetén szintén két paramétert használunk. Az egyik a lakosságon 
belül a biztos szavazók arányát adja meg, azaz, hogy hány embernek van egyáltalán 
véleménye az adott kérdésben. A másik pedig azt, hogy közülük hány százalék mond 
igent. 

Az előzetes információk közlése ezek után úgy történik, hogy minden játékosnak vá-
lasztunk egy véletlenszerű méretű véletlen mintát. Ez a játékos környezete - azaz velük 
áll olyan szoros kapcsolatban, hogy (szerinte) megbízhatóan ismeri a véleményüket. 
Nyilván minél több biztos szavazó van ebben a mintában, annál inkább úgy gondolhatja 
a játékos, hogy van elképzelése a teljes lakosságról. Ennek megfelelően a másodlagos 
valószínűségét (amiből most csak egy van) úgy állítja be, hogy p2 = pblztos. A mintában 

3 Ezeket lásd a forráskódban: http://hirpiac.szerver.org/. 
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található igenek aránya pedig (ami a kis számok törvénye alapján közelítően megegyezik 
a teljes populáción belüli aránnyal) meghatározza az elsődleges valószínűséget: px = p. en. 

Van egy (mindkét információadagolásnál közös) szabályozandó paraméter is, az iHő. 
Mivel a hírpiacon az arbitrázslehetőségek megszűnése, az árak konvergenciája, az 
információaggregáció mind időben történő folyamatok, ezért szükséges, hogy ne csak 
vég-, hanem köztes állapotokat is mérjünk. 

A vizsgált kérdések 

Az exogén változók után térjünk át az endogén változókra! Ezek értékeit mérjük a szimu-
lációk során, és ábrázoljuk a paraméterek függvényében. 

Ha a piac arbitrázsmentes, akkor semmilyen pluszinformációval sem érhetünk el több-
lethasznot, mert ezek az információk egyből beépülnek az árakba, így mindenki számára 
ismertté válnak. Több bináris részvény esetén a többlettudás abból származik, hogy az 
okosaknak megmondtuk néhány részvényről, hogy vesztes lesz. Egy arányos részvény 
esetén pedig az egyéni minták mérete alapján érdemes csoportosítani a piaci szereplőket, 
hiszen ez szabja meg a rendelkezésükre álló információ mennyiségét. 

A piac hatékonyságát nemcsak az arbitrázsmentesség ellenőrzésével mérhetjük, ha-
nem az árak vizsgálatával is. Hiszen, ha a piac hatékony, az árak a tényleges bekövetke-
zési valószínűségeket adják. Több bináris részvény esetén tudjuk, hogy az 5. részvény 
fog bekövetkezni, a többi pedig nem, tehát ezt a várakozásunkat kell összehasonlítani az 
árfolyamokkal. Egy arányos részvény esetén pedig egyszerűen az igen szavazatok ará-
nyában ábrázolhatjuk az árfolyamot. Minél hatékonyabb a piac, annál közelebb van az 
árfolyam az igenek arányához. 

A „szánalom" (long-shot bias)4 egy lóversenyeken megfigyelt jelenség (Hodges és 
szerzőtársai [2002]), és azt jelenti, hogy az emberek elfogultak a gyakran vesztesek 
mellett és az általában győztesekkel szemben. Többen fogadnak rossz lovakra, mint 
amennyi logikus lenne, és kevesebben a biztos befutókra. Több bináris részvény esetén 
ez azt jelenti, hogy a győztes (5.) részvény árfolyama kisebb, mint 100, a többié pedig 
nagyobb, mint 0. Egy arányos részvény esetén pedig az árfolyam és az igenek arányának 
különbsége mutatja meg ezt a torzítást. Ha az igenek aránya kicsi, a különbség (várható-
an) pozitív, ha nagy, akkor meg negatív. 

A piac likviditása azért fontos, mert e nélkül nem megy végbe az információk aggregációja. 
Ezt lehet mérni egyrészt a naponta végrehajtott tranzakciók számával vagy volumenével. 
Másrészt azzal, hogy a játékosok mennyit tartanak az egyes részvényekből. 

Az információaggregációt Plott és szerzőtársai [2003] nyomán az árfolyamok és az 
AIA (tehát az összes rendelkezésre álló részinformációból számított áreloszlás), illetve 
az árfolyamok és a valóság összevetésével mérjük. 

Eredmények több bináris részvény esetére 

A rbitrázsmentesség 

Elsőként tehát vizsgáljuk meg, hogy a többlettudás előnyt jelent-e ezen a szimulált hír-
tőzsdén! Mint arról már esett szó, a piaci szereplőket az alapján különítettük el, hogy 
hány részvényről kaptak információt. Ez 0-tól 4-ig terjedhet, attól függően, hogy az 

4 Szó szerint: elfogultság egy merész tipp (jelen esetben a vesztesre fogadás) mellett. 
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3. ábra 
Átlagos hozam (r) az okosak arányának függvényében (l-es okosság esetén) 

r 
4-

3-

20 40 60 80 
—i Az okosak százalékaránya 

100 

— Buták Okosak 

okosság paraméter éppen mekkora. A 3. és 4. ábrán egységes jelölést használunk: foly-
tonos vonal jelöli a butákat (akiknek semmilyen pluszinformációjuk nincs), és a ponto-
zott, illetve szaggatott vonal jelöli a különböző informáltságú okosakat. 

A legegyszerűbb eset, amikor csak egy részvényről közlünk információt néhány részt-
vevővel. Ekkor a játékosok átlagos hozamát az okosak arányának függvényében a 3. 
ábrán láthatjuk. Ami egyértelműen látszik a grafikon alapján: a piac nem tökéletes, 
különben nem lenne különbség az okosak és a buták között. 

Kérdés, hogy miért nem akkora az okosak nyeresége, mint amekkora a buták vesztesé-
ge. Ennek a kézenfekvő oka az, hogy - legalábbis amíg kicsi az okosak aránya - kevés 
okos osztozkodik sok buta pénzén. Nem véletlen, hogy az okosak arányának növelésével 
csökken a különbség. De az okosak arányának növelésével a nyereség is csökken, ami 
azt mutatja, hogy fokozatosan arbitrázsmentessé válik a piac. Azt mondhatjuk, hogy 40 
százalék okos tudása már olyan gyorsan épül be az árakba, hogy nincs idő a meggazda-
godásra. 

Az első igazi meglepetés akkor ér bennünket, ha tekintjük azt az esetet, amikor már 
két részvény be nem következéséről informáljuk a piac egy részét. Ennek eredménye 
látható a 4. ábrán. Az az érdekes, hogy a kicsit okosak (így nevezzük azokat, akik egy 
részvényről vannak informálva) nemcsak a nagyon okosaknál (tehát akik két részvény be 
nem következéséről tudnak), de még a butáknál is rosszabbul jártak. 

Nézzük meg az egyes részvények piacát külön-külön! Tudjuk, hogy az első két rész-
vényről adtunk ki információkat, a többiről (köztük a bekövetkező ötödikről) nem. Az 
egyszerűség kedvéért tekintsünk három szereplőt: egy butát, egy kicsit okosat, aki az 
első, valamint egy nagyon okosat, aki az első és a második részvény be nem következé-
sében biztos. 

Az első részvényt a buta 20-ra értékeli, míg a két okos 0-ra. Ezért ezen a piacon a buta 
vevőként, a két okos eladóként lép fel, amíg fokozatosan rá nem jön a buta, hogy téve-
dett (azaz le nem csökken az elsődleges valószínűsége 0-ra). Az eredmény a buta számá-
ra veszteség, az okosak számára nyereség. A második részvényt a buta megint csak 20-
ra, a kicsit okos 25-re, a nagyon okos pedig 0-ra értékeli. Ez viszont azt jelenti, hogy 
ezen a piacon a kicsit okos mind a butától, mind a nagyon okostól vesz, a buta pedig csak 
a nagyon okostól vesz olyan részvényt, aminek 0 lesz a kifizetése. 
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4. ábra 
Átlagos hozam (r) az okosak arányának függvényében (2-es okosság esetén) 

- H 

- 2 
0 20 

— Buták 

40 60 

Kicsit okosak 

80 100 

- • Nagyon okosak 

Az okosak százalékaránya 

Tehát a kicsit okos vesztesége onnan származik, hogy mind a butától, mind a nagyon 
okostól vesz ebből a részvényből, egészen addig, amíg a nagyon okos magabiztossága 
(nagy másodlagos valószínűsége) le nem nyomja az árfolyamot, valamint vele együtt a 
buta és a kicsit okos elsődleges valószínűségét. Ebben a felállásban a buta nem hogy 
veszteséget, hanem nyereséget könyvelhet el, hiszen a nagyon okostól megvett részvényt 
magasabb áron tovább adhatja a kicsit okosnak. Ezzel ellensúlyozza az első részvény 
piacán szerzett veszteségeket. 

A többi részvény piacára nem kell nagy figyelmet fordítanunk. Ennek az az oka, hogy 
ott mindegyik résztvevő elsődleges valószínűsége gyorsan konvergál az árfolyamhoz, 
hiszen többlettudás híján a másodlagos valószínűségeik kicsik. Ebből az következik, hogy 
csak kevés ideig (és ezért csak kis volumenben) történik érdemi kereskedés ezeken a 
piacokon, ami nem sokat változtat a hozamokon. 

Egy ilyen kvalitatív elemzés persze nem veheti figyelembe az arányokat. így nem 
derül ki belőle, hogy a kicsit okosak egyik piacon elért nyeresége és a másik piacon elért 
vesztesége közül melyik a nagyobb. A szimuláció azt mutatja, hogy az utóbbi a nagyobb. 
Ezek után nincs mit csodálkoznunk azon, hogy ha további részvényekről informáljuk a 
piacot, mindig csak a legokosabbak járnak jól, a kevésbé okosak beleesnek abba a hibá-
ba, hogy a releváns piacokon még a butáknál is butábbak (azaz többre értékelik a vesztes 
részvényeket). 

Hatékonyság 

Nézzük meg az okosak arányának függvényében az egyes részvények árfolyamát, ha 
csak az első részvényről áruljuk el az okosaknak, hogy nem fog bekövetkezni (5. ábra)\ 
Jól látszik, hogy már alacsony aránynál is elkülönül az első és a többi részvény ára. És 
ahogy növeljük az okosak arányát, az első részvény egyre jobban közelít a 0-hoz, ami a 
bekövetkezési valószínűsége. A többi részvény ára azonban, mivel róluk nem adtunk 
információt a piacnak, nem a tényleges, hanem az AIA szerinti bekövetkezési valószínű-
séghez (azaz 25 százalékhoz) tart. Hasonlót tapasztalhatunk a többi okossági szint mel-
lett: a vesztes részvények árfolyama alacsonyabb a győztesénél, és 0-hoz konvergál. 
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5. ábra 

Részvények árfolyama (pr) az okosak arányának függvényében (l-es okosság esetén) 

pr 

Szánalom 

Az 5. ábrából még más következtetést is le lehet vonni. Méghozzá azt, hogy szélsőséges 
esetektől eltekintve (például amikor az okosok aránya 95 százalék), fellép a szánalom, azaz 
- legalábbis az AIA szerint - a győztes részvények alul-, a vesztesek pedig felülértékeltek. 

Likviditás 

Már volt szó arról, hogy csak annak a részvénynek releváns a piaca, amelyikkel kapcso-
latban információt közöltünk egyes játékosokkal. Ezt támasztja alá az is, ha megvizsgál-
juk a hírtőzsde forgalmi adatait. 

A 6. ábrán látható l-es okosság és az okosok 25 százalékos aránya mellett az első két 
részvény piacán lezajlott tranzakciók száma az idő függvényében. Két dolgot olvasha-
tunk le az ábráról. Az egyik, hogy az első részvény iránt sokkal nagyobb az érdeklődés, 
mint a második iránt. A másik pedig, hogy az első néhány napban kiugróan sok tranzak-

6. ábra 
Tranzakciók száma (tr) az idő függvényében 

tr 
7 0 0 0 -
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7. ábra 
Részvények árfolyama (pr) az idő függvényében 

pr 
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— 1. részvény 2. részvény 

ció történik. Azaz feltételezhetjük, hogy ez alatt zajlik le az árak konvergenciája. Ennek 
bizonyítására nézzük meg ugyanilyen beállításban a két részvény árfolyamát (7. ábra)\ 
Valóban: jelentős változás csak első néhány napban történik. 

És milyen összefüggés van a likviditás és az okosak aránya között? A 8. ábrán l-es 
okosság mellett láthatjuk az első és a második részvény piacán lezajlott tranzakciók szá-
mát az okosak arányának függvényében. Mint már megállapítottuk, a likviditás nagy 
része az első részvény piacáról származik. Ahogy növeljük az okosak arányát, először nő 
az itt kötött tranzakciók száma is, hiszen az okosak egyre nagyobb extrakeresletet tá-
masztanak a első ellenrészvény iránt. Egy idő után azonban csökkenni kezd a likviditás, 
aminek az lehet az oka, hogy egyre kevesebb buta van, aki ezt a keresletet hajlandó 
kielégíteni. Végül már csak okosak maradnak, akik nem hajlandók első részvényt venni, 
így - a zajtól eltekintve - nem is folyik kereskedelem ezen a piacon. Ahogy nő az okosak 
aránya, egyre kevesebb pénz áramlik az első részvény piacára, így egyre több marad a 
többire. Ez vezet ahhoz, hogy a második részvény piacán fokozatosan megnő a tranzak-
ciók száma. Azért kisebb mértékű ez a növekedés, mint az első csökkenése, mert valójá-
ban négy részvény osztozik ezen a pénzbeáramláson. 

8. ábra 
Tranzakciók száma (tr) az okosak arányának függvényében 

tr 
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Információaggregáció 

Már csak egy kérdés maradt hátra: mennyire képes több bináris részvény esetén a hír-
tőzsde az elszórt információkat aggregálni, és ezzel előre jelezni a jövőt? Ennek megvá-
laszolására ábrázoljuk a kereskedés végi árak eloszlásának és az AIA szerinti áreloszlás 
távolságát az okosak arányának függvényében (9. ábra). 

9. ábra 
Az áreloszlás AIA-tól vett távolsága az okosak arányának függvényében 

Würtz-távolság 
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0 20 40 60 80 100 

l -es okosság 2-es okosság 3-as okosság 4-es okosság 

Mit állapíthatunk meg ebből az ábrából? Egyrészt - várakozásainknak megfelelően - , 
ahogy növeljük az okosak arányát, úgy csökken a távolság a piac jóslata és a várt szint 
között. Másrészt, ami talán furcsának hat, hogy az okossági szint növelésével viszont nő 
ez a távolság. Pedig azt gondolhatnánk, hogy ha több információt közlünk ugyanannyi 
emberrel, akkor az egész piac többet fog tudni. Csakhogy azt is figyelembe kell venni, 
hogy a 9. ábrán az AIA az összehasonlítási alap. És azzal, hogy növeljük az okossági 
szintet, ez egyre jobban eltér a piac kiinduló egyenletes áreloszlásától, és egyre jobban 
megközelíti a valóságot. 

Hogy valóban ez az oka annak, hogy az okossági szint növelésével nő az AIA és a 
piaci jóslat közti távolság, azt legegyszerűbben azzal bizonyíthatjuk, ha ábrázoljuk a 
valóság és a piac közti távolságot (10. ábra). Az okosak arányának növelésével itt is 
csökken a távolság, azaz valóban javul a piac információaggregáló képessége. Viszont az 

10. ábra 
Az áreloszlás valóságtól vett távolsága az okosak arányának függvényében 
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okossági szint változtatása csak a grafikon meredekségét befolyásolja, azaz azt, hogy egy 
százalék okos hozzáadásával mennyire csökken a piaci jóslat és a valóság távolsága. 

Miként Plott és szerzőtársai [2003] írják, a piaci áreloszlás és a valóság távolsága 
érdekes szám, de önmagában nem túl kifejező. Hiszen fogalmunk sincs, hogy egy adott 
értéke soknak vagy kevésnek tekintendő. Hasonlítsuk tehát össze azzal a rendszerrel, 
amelyben minden piaci szereplő kereskedés nélkül megmondja, hogy melyik kimenetelre 
tippel (azaz melyik elsődleges valószínűsége a legnagyobb), és ezek átlaga adja a rend-
szer jóslatát (DTPI-rendszer - Décision Theory Private Information). Ahhoz, hogy ezt 
könnyebben össze tudjuk vetni a hírtőzsdénkkel, ábrázoljuk egy koordinátarendszerben a 
kettőt (11. ábra). 

11. ábra 
Az áreloszlás és a DTPI AIA-tól vett távolsága az okosak arányának függvényében, 

3-as okossági szint mellett 

Würtz-távolság 

Áreloszlás DTPI 

Mit állapíthatunk meg ebből a grafikonból? Azt, hogy a hírtőzsde jobban teljesít, mint 
a DTPI szisztéma, azaz van értelme piacra vinni az emberek elszórt tudását, mivel az 
információk aggregációja bekövetkezik. Arról nem is beszélve, hogy bár a DTPI egy 
kézenfekvő összehasonlítási alap, a gyakorlati megvalósítása nem teljesen problémamen-
tes. Elég, ha csak a közvélemény-kutatások egyik alapvető nehézségére, a választ megta-
gadókra gondolunk. A hírtőzsde viszont minden szereplőt arra késztet, hogy felhasználja 
a rendelkezésére álló információkat, és így a viselkedésével közvetítse azokat a piac 
számára. A végeredmény pedig még egy elméleti DTPI-nél is hatékonyabb rendszer. 

Eredmények egy arányos részvény esetére 

A rbitrázsmentesség 

Kezdjük a vizsgálatot most is az arbitrázsmentességgel! Mivel induláskor a részvény 
árfolyama 50, ezért a piac viselkedése eltér az igen 50 százalék körüli, illetve ettől távoli 
aránya esetén. Az előbbinél ugyanis már nem nagyon történik konvergencia, míg az 
utóbbinál igen. Ennek alátámasztására nézzünk meg két esetet! 

A 12. ábrán láthatjuk az átlagos hozamokat a biztosak arányának függvényében, ha 55 
százalék az igenek aránya. Az embereket (és hozamaikat) a szerint különítettük el, hogy 
ki mekkora mintát kapott a kereskedés előtt. Mivel a mintaméret 2-5 fős volt, ezért 4 
csoportot lehetett képezni. 

Látható, hogy függetlenül a biztosak arányától, mind a 4 csoport nagyjából ugyanak-
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12. ábra 
Átlagos hozamok a biztosak arányának függvényében, az igenek 55 százalékos aránya mellett 
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kora, alacsony hozamot ér el. Ez persze nem meglepő, hiszen az igenek aránya alig tér el 
a kiinduló állapottól, azaz kevés lehetőség van a többlettudás kiaknázására. Főleg akkor 
szembetűnő ez, ha megnézzük a 13. ábrát, ahol ugyancsak a hozamokat láthatjuk a 
biztosak arányának függvényében, az igenek 95 százalékos aránya mellett. 

13. ábra 
Átlagos hozamok a biztosak arányának függvényében, az igenek 95 százalékos aránya mellett 

r 

Az előző ábrával ellentétben itt már jól láthatóan elkülönülnek az egyes embercsopor-
tok. Minél nagyobb mintája van egy játékosnak, azaz minél több pluszinformációval 
rendelkezik a többiekhez képest, annál nagyobb nyereséget tud elérni. Mivel a kereske-
dés zéróösszegű - azaz a szereplők csak egymás pénzét nyerhetik el a megkötött fogadá-
sokon - , ezért az össznyereség nulla. Emiatt van az, hogy a kétfős mintával rendelkezők 
átlagos hozama negatív. A náluk jobban informáltak pedig az ő kárukra gazdagodnak 
meg különböző mértékben. 

A másik tanulsága az ábrának, hogy a biztosak arányának növelésével egyre jobban 
elkülönülnek ezek a csoportok. Ennek az az oka, hogy a biztosak arányának növekedésé-
vel az egyes játékosok mintájába is egyre több biztos szavazó kerül. Csakhogy akinek 
kétfős minta jut, az maximum két biztos szavazó alapján következtet a teljes populációra, 
míg akinek öt, az öt alapján, ami lényegesen megbízhatóbb becslést jelent. 
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Hatékonyság 

Térjünk most át a piac hatékonyságának vizsgálatára, azaz nézzük meg, hogy milyen 
mértékben épülnek be az ágensek információi az árba, és ez mitől függ. A 14. ábrán 
látható az árfolyam a biztosak arányának függvényében, az igenek 0, 25, 50, 75 és 100 
százalékos aránya mellett. 

14. ábra 
Árfolyam a biztosak arányának függvényében, az igenek különböző arányai mellett 

pr 
íoo-

80-

60-

100 százalékos 
75 százalékos 
50 százalékos 
25 százalékos 
0 százalékos 

A grafikon igazán mintaszerű viselkedést mutat. Ahogy nő a biztosak aránya, úgy 
közelíti meg az árfolyam az igenek arányát, amit meg akartunk becsülni a hírtőzsdével. 
Az információk nagy része a biztosak 30 százalékos arányánál beépül, 50 százalék fölött 
pedig már szinte egyáltalán nincs változás. 

Persze felmerülhet, hogy ha például 50 százalék a biztos szavazók aránya (ami hétköz-
napi körülmények közt alacsonynak számít), miért nem lép fel torzulás az árfolyamban, 
miközben a közvélemény-kutatók gyakran erre hivatkoznak téves előrejelzések esetén. 
Ennek egyrészt az az oka, hogy az itt alkalmazott piaci modellben függetlenül történik a 
biztosak és azon belül az igennel szavazók kisorsolása (ami a valóságban ritkán van így). 
Másrészt, a biztos szavazók - lévén, hogy itt nem közvélemény-kutatásról van szó -
egyben biztos válaszadók is. Nem szabad tehát többnek gondolni a hírtőzsdét, mint ami. 

Szánalom 

Ha már az árfolyam torzulásáról volt szó, vizsgáljuk meg alaposabban a kérdést. Ennek 
érdekében ábrázoljuk a árfolyamot az igenek arányának függvényében, a biztosak külön-
böző arányai mellett (15. ábra). 

Jól látható, hogy a biztosak magasabb arányánál az árfolyam egész közel kerül az 
igenek arányához, alacsonyabb arány esetén viszont kevésbé. Ami pedig közös a két 
esetben, az a szánalom. Hiszen mindkét grafikonon azt láthatjuk, hogy az igenek ala-
csony arányánál az árfolyam a várt szint fölött, magasnál viszont alatt van. Tehát a 
vesztes részvényt a piac túl-, a győztest alulértékeli. 

Ezt a jelenséget elsősorban a 7i(p) döntési súlyfüggvény szubbiztos (subcertainity) 
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15. ábra 
Árfolyam az igenek arányának függvényében, a biztosak 10 százalékos (a) 

és 90 százalékos (b) aránya mellett 
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tulajdonsága okozhatja. Hiszen ez eredményezi, hogy az emberek a kis valószínűségeket 
túl-, a nagyokat alulértékelik. Csakhogy ne felejtsük el, hogy jelen esetben - vagyis egy 
bináris kifizetésű részvény mellett - a modellbó'l kiesett a döntési súlyfüggvény. Hogy 
ennek ellenére miért tapasztalunk szánalmat, azt csak további vizsgálat deríthetné ki. 

Likviditás 

Nézzük most meg, hogy milyen összefüggés van a likviditás és a paraméterek között! 
Először az igenek 85 százalékos aránya mellett hasonlítsuk össze azt a két esetet, amikor 
10, illetve 90 százalék a biztosak aránya. A 16. és a 77. ábrákon folytonos, illetve 
pontozott vonal jelöli ezeket. A tranzakciók száma az idő függvényében a 16. ábrán 
látható. 

Mindkét esetben az idő múlásával csökken a tranzakciók száma, amiben nincs is sem-
mi meglepő. Az azonban érdekes, hogy míg a biztosak 10 százalékos aránya mellett 
már a 7-8. nap környékén szinte megszűnik a kereskedés, addig 90 százaléknál jóval 
nagyobb mértékben egészen a lejáratig történnek még tranzakciók. A magyarázat egy-
szerű. 

Mivel az ágensek másodlagos valószínűségét a mintájukba kerülő biztosak aránya ha-
tározza meg, a piachoz való igazodásuk sebességét pedig a másodlagos valószínűségük, 

16. ábra 
Tranzakciók száma az idő függvényében, a biztosak 10 és 90 százalékos aránya mellett 
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ezért minél nagyobb a biztosak aránya, annál lassabban konvergálnak egymáshoz és a 
piachoz. Ezt a konvergencia-sebességbeli különbséget mutatja a 17. ábra, amelyen az 
árfolyam látható az idő függvényében. Bár a konvergencia nagyrészt az első néhány 
napban lezajlik, a biztosak 90 százalékos aránya mellett még a 10-15. napig is eltart, míg 
10 százaléknál teljesen megszűnik. 

17. ábra 
Árfolyam az idő függvényében, a biztosak 10 és 90 százalékos aránya mellett 
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Vajon függ-e a likviditás az igenek arányától? Elsőre azt gondolhatnánk, hogy nem, 
hiszen az igenek aránya csak azt határozza meg, hogy mennyi lesz a részvény kifizetése. 
Ez így is van, kivéve az igenek szélsőséges arányai mellett. Ha ugyanis az igenek aránya 
nagyon alacsony, akkor szinte alig van olyan játékos, aki hajlandó részvényt venni. És ez 
az alulkereslet nemcsak az árfolyamot nyomja le, hanem a likviditást is. A 18. ábrán 
figyelhetjük meg ezt a hatást. 

18. ábra 
Tranzakciók száma az idő függvényében, az igenek 0, 5 és 50 százalékos aránya mellett 
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Információaggregáció 

A szétszórt információk aggregálódásának mértékét ismét az áreloszlás (jelen esetben 
egyetlen ár) és az AIA szerinti eloszlás távolságával mérhetjük. A 19. ábrán az igen 90 
százalékos aránya mellett látható ez a távolság a biztosak arányának függvényében. Az 
eddigiekkel teljesen összhangban azt tapasztaljuk, hogy a távolság fokozatosan csökken a 
biztosak arányának növelésével. 

19. ábra 
Az ár AIA-tól vett távolsága a biztosak arányának függvényében, 

az igen 90 százalékos aránya mellett 

Würtz-távolság 

Ha az idő függvényében ábrázoljuk ezt a távolságot (20. ábra), egyrészt látható, hogy 
a csökkenés főleg a kereskedés kezdetekor van. Másrészt újból megállapíthatjuk, hogy a 
biztosak alacsony aránya mellett a konvergencia gyorsabb, de kisebb mértékű, mint a 
biztosak magas aránya mellett. 

20. ábra 
Az ár AIA-tól vett távolsága az idő függvényében, 

a biztosak 10 és 90 százalékos aránya mellett 
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Hátra van még a hírtőzsde DTPI-vel való összehasonlítása. Arányos részvény esetén 
azonban átlagosan a DTPI nem más, mint a valóság. Ugyanis a piaci szereplők mintái 
átlagosan mind a valóságot tükrözik, így az ezekből számított DTPI is. Ez viszont azt 
jelenti, hogy a DTPI és a valóság távolsága nulla, azaz nem lehet összevetni a hírtőzsdé-
vel. Aggodalomra azonban semmi ok. Egyrészt, mert a távolságnak nemcsak a mértéke, 
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hanem a paraméterektől való függése is fontos, amit meg tudtunk vizsgálni. Másrészt, 
mert láthattuk, hogy az árfolyam elég jól megközelíti a várt értéket, ha csak nem túl 
alacsony a biztosak aránya, vagy nem túl rövid a rendelkezésre álló idő. 

Összefoglalás 

Kiindulási problémánk a hírtőzsde volt, amelynek legfontosabb tulajdonsága, hogy összesíti 
az emberek rendelkezésére álló, elszórt információkat, ezáltal alkalmas jövőbeli esemé-
nyek előrejelzésére. A kérdés csak az, hogy miért, hogyan és milyen körülmények közt 
képes erre. Ennek megválaszolására felépítettünk egy modellt a hírtőzsdére, és egy má-
sikat, amely a hírpiaci szereplők gondolkodását és viselkedését írja le elsődleges és má-
sodlagos valószínűségek segítségével. 

A szimulációk és eredményeik legfőbb tanulságai a következők voltak: 
- a hírtőzsde nem teljesen arbitrázsmentes; 
- (ennek ellenére) az árak alapvetően alkalmasak az események előrejelzésére; 
- általában tapasztalható szánalom; 
- a piac hatékonysága függ a likviditásától, amit a paraméterek határoznak meg; 
- és az információaggregáció mértéke viszonylag magas. 
Ez azt jelenti, hogy a szimulációk egyrészt a Kahneman-Tversky-szerzőpáros elméle-

tét erősítették meg, másrészt a hírtőzsde és a szereplők itt felépített modelljének érvé-
nyességét igazolták. Természetesen a modellt tovább lehet fejleszteni. Ennek egyik nyil-
vánvaló iránya a paraméterek identifikálása, azaz a valósághoz (például egy konkrét 
hírtőzsdéhez) való igazítása. Ehhez azonban megfelelően részletes adatokra van szükség. 

A hírtőzsdék lényege, hogy hatékonyan gyűjtik össze az emberek birtokában lévő 
elszórt részinformációkat, és ezeket képesek aggregálni. Az interneten keresztül ma már 
könnyedén lehet ilyen piacokat nyitni, így szinte bármilyen témakörben használhatjuk 
ezeket előrejelzésre. Mindez azonban csak akkor működik, ha a hírtőzsdék kellően haté-
konyak. Számos jelenség ismert, amely rontja ezt a hatékonyságot: a szánalom, a blöffö-
lés (amikor valaki úgy kereskedik, hogy manipulálja az árfolyamokat), a késleltetés (amikor 
valaki csak várakozik, és figyeli a piacot, vagyis ideiglenesen eltitkolja a rendelkezésére 
álló információkat), a csordaszellem (amikor az emberek túlreagálják az árfolyamok 
változását, ezzel torzítva azokat). Ezek kiküszöbölése alapvető fontosságú. Az itt bemu-
tatott modell alkalmas lehet arra, hogy a hatékonyság növelése érdekében módosított 
hírtőzsdéket vizsgálják vele. 
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M É S Z Á R O S J Ó Z S E F 

A társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek 
mint közjószágok 

A tanulmány bemutatja, hogy a módszertani individualizmus feltevésével élve és az 
ismételt játékok apparátusát alkalmazva, a jelenlegi társadalombiztosítási nyugdíj-
rendszerek többszörös fogolydilemma-játék típusú helyzetben vannak. Ennek jellem-
zésére a tanulmányban három állítást fogalmazunk meg és bizonyítunk be: a demog-
ráfiai, a járulékfizetési és a politikai osztály dilemmáját. A dilemmák bizonyítása az 
ismételt játékok elméletének úgynevezett Selten tételével történik. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C72, H41, H55,139, J78. 

Tanulmányunkban a társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek problémáit vizsgáljuk já-
tékelméleti apparátussal, felhasználva az ismételt játékok Selten tételét, belátjuk, hogy a 
társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek közjószágként viselkednek, s így érvényes rájuk 
Olson tétele, mely a közjószágok szükségképpeni elégtelen kínálatát fogalmazza meg. 
Cikkünk fontosabb állításai: 1. a nyugdíjrendszer Magyarországon részben okozója az 
elégtelen születésszámnak; 2. a jelenlegi nyugdíjrendszer részben okozója az elégtelen 
járulékfizetésnek; 3. a jelenlegi nyugdíjrendszerben a politikai osztály szükségképpen 
halogatja a reformokat és fedezetlen igényeket bocsát ki. 

A tanulmány csak a hazai nyugdíjrendszer néhány lényeges problémáját vizsgálja, és e 
problémákkal kapcsolatban fogalmaz meg állításokat, így nem foglalkozik a tőkefedeze-
ti, illetve felosztó-kirovó rendszerek melletti vagy elleni érveléssel, nem vizsgálja az 
esetleges túlzott gyermekáldás negatív következményeit sem. Az első fejezetben áttekint-
jük a játékelmélet alapfogalmait, és kimondjuk Selten tételét. A második fejezet a közjó-
szágok néhol kusza irodalmáról nyújt áttekintést, majd az ismertetett fogalmi apparátus-
sal megfogalmazzuk és bizonyítjuk állításainkat. 

Véges ismétlődésű játékok 

Azokat a játékokat, amelyeket csak egyszer játszanak le, egyszer lejátszott játékoknak 
(one shot game), azokat a játékokat, amelyeket egymás után többször játszunk le, ismé-
telt játékoknak nevezzük. Szokás az így előállt játékot szuperjátéknak is nevezni. 

Az ismételt játékok esetén az eredeti játékból származtatjuk az új szuperjáték stratégia-
halmazát és kifizető függvényeit. 

A játékelméletben szokásos módon jelölje1 

1 Részletesebb tárgyalást lásd Mészáros [2003], 

Mészáros József, BME Szociológia és Kommunikációs tanszék (e-mail: mj@eik.bme.hu). 
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N - {1, ..., n} a játékosok számát 
S = {Sj X ... x Sn} a stratégiahalmazt 
u : Sj x ... x Sn > R" a kifizető függvényt 

Definíció. Legyen G egy n-személyes játék normálalakban: 

G = {N, S., u), 

ekkor az /-edik játékos biztos nyeresége: 

a, = sup inf iij {si, s_(), ahol S_t = S{ x • • • x x SM x Sn. 

Definíció. Az s* e Si az /-edik játékos biztonsági stratégiája, pontosan akkor, ha 

inf uí(s*,s_i) = ar 

Definíció. Egy G játékot lényegtelennek nevezünk, ha ( a v . . . , a n ) kifizetés Pareto-érte-
lemben nem dominált, azaz 

3 7 e S : a i < M ; ( T ) V / és 
a i < «,.(7) legalább egy i-re. 

Definíció. Egy stratégiai játék Nash-egyensúlya a következő. A G(N,S,(>)) játék egy 
s* e S Nash-egyensúlya, ha V /-re 

(s*-i,s ')ti (S-iiS;) V SIGS,. 

Definíció. Valamely s_( stratégiavektorra az /-edik játékos legjobb válasza: ): 

B R ^ ) = {5,. G 5 , . : > : ( F A J V 5 , ' G 5 , } 

a 5/?-t ekkor az /-edik legjobbválasz-függvénynek nevezzük. 

Definíció. (Többszemélyes fogolydilemma): 
1. V / e J V játékosnak két stratégiája van: S, = {í,kooperálás,5i

dezertálás}, 
2. V / G N esetén ui(slt...tsft...tsN)>ui(slt...tsf1...tsN)i 

3. V / G V esetén « ¿ ( Í F , . . . , $ £ ) > 

Példa. Legyen m c V SF V /G {A«} jel JC = w/7V. Ekkor «¿.(Jt) és ud(x) a kifizetések: 
ud(jc) > uk(x) és «¿(1) > ud(0). 
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Tétel. Legyen G egy véges ismételt játék. Tegyük fel, hogy az elemi játéknak van Nash-
egyensúlya és az egyértelmű. Ekkor az elemi játék Nash-egyensúlya részjáték-tökéletes 
Nash-egyensúlya G-nek, amely tartalmazza az elemi játék egyensúlyát. 

Bizonyítás. A játék periódusszámára történő indukcióval. T = 1 az ismételt játék az ele-
mi játék, aminek van egyértelmű Nash-egyensúlya. 

Tegyük fel, hogy az állítás igaz (T - l)-ig. Tekintsük a T-szer ismételt játékot. Minden 
olyan részjáték, amelyik a második periódusban kezdődik, tartalmaz (7"- l)-szer ismé-
teltjátékot, amelynek van részjáték kielégítő Nash-egyensúlya. így az első periódus cse-
lekvései nem befolyásolják a következő periódusokat. Ezért az első periódus egyensúlya 
is a legjobb válaszokból áll. Ez pedig ezt jelenti, hogy az első periódusban is az elemi 
játék Nash-egyensúlya jön létre. 

Tétel (folklór). Bármely véges ismétlődésű játék esetén, ha az alapjátéknak van Nash-
egyensúlya, és az egyértelmű, akkor az ismételt játéknak is van egyértelmű részjáték-
kielégítő Nash-egyensúlya. 

Bizonyítás. Indukcióval: t = 1 az ismételt játék az alapjáték, így a feltétel miatt az állítás 
igaz. Tegyük fel, hogy az állítás igaz t - l-re, ekkor minden í-edik periódusban induló 
részjáték tartalmazza a t - 1-szer ismételt játékot, melynek van egyértelmű egyensúlya. 
Ez az egyensúly legjobb válasz az alapjátékban, így ennek részjáték-kielégítő egyensúly-
nak kell lennie az egész játékra. 

Tétel (Selten). Ha véges ismétlődéses játék alapjátékának van egyértelmű egyensúlya, 
akkor ez az egyensúly a játék megoldása minden periódusban. 

Reputáció. Az ismételt játékok esetén, különösen fogolydilemma-játékokra szokás a repu-
táció (elismertség, megbecsülés) modelljét alkalmazni. A reputáció fogalmát két különböző 
értelemben szokás használni: 1. a játék folyamán korábbi szisztematikus stratégiaválasztá-
sunknak köszönhető elismertség, amiből fakadóan a többi játékos is további magatartá-
sunkra következtetéseket von le; 2. a reputáció másik értelmezése az, hogy a játék során a 
játékon kívüli normáknak is meg szeretnénk felelni és így fenntartani a csoportban megbe-
csülésünket. (Azaz mindkét esetben eltérünk a racionális játékos korábbi koncepciójától.) 

Fudenberg több cikkében (például Fudenberg-Maskin [1986], Fudenberg-Levine [1989]) 
bizonyította, hogy reputáció bevezetésével létrejöhet véges fogolydilemma-játék esetén is a 
kooperáció. 

Közjószágok 

A magyar nyelvű standard kézikönyvek sem egységesek a fogalom definiálásában: a 
Stiglitz [2000] 143. oldalán a következőket olvashatjuk: 

„A tiszta közjavaknak két döntő tulajdonságuk van. Először is, használatuk adagolá-
sa nem valósítható meg. Másodszor, használatuk adagolása nem is volna tanácsos, 
célszerű." 

Cullis-Jones [2003] könyvük 72. oldalán a következő tulajdonságokkal határozzák 
meg a közjószágokat. 

„Nem versengő fogyasztás. A közjavak definíciójából következő egyik tulajdonság, 
hogy fogyasztásuk nem versengő; vagyis az egyik személy fogyasztása nem csökkenti az 
összes többi egyén hasznát. Ebből pedig az következik, hogy ha a jószág összesített 
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keresletét kívánjuk megadni, akkor az egyéni keresleti görbéket nem horizontálisan, ha-
nem vertikálisan kell összegeznünk. 

A kizárhatóság hiánya. A közjavak második tulajdonsága, hogy a fogyasztókat nem 
(vagy csak nagyon drága eljárással) lehet kizárni a hasznokból. Ha a jószág rendelkezés-
re áll, az egyik egyén sem rekesztheti ki a másikat a fogyasztásból. Magánjavak esetén a 
piac úgy működik, hogy a jószág fogyasztása csak »árának« megfizetése esetén lehetsé-
ges. Bárkit ki lehet zárni a jószág fogyasztásából, ha nem képes megszerezni a jószág 
tulajdonjogát." 

Ha szigorúan vizsgáljuk a meghatározásokat, megállapíthatjuk, hogy a terminus hasz-
nálata igen zavaros. Azaz: 1. eró's a tendencia a közjószágok kiterjesztő értelmezésére, 
azaz az irodalomban előre haladva azt tapasztaljuk, hogy egyre szélesebb körben értel-
mezik a közjószágok fogalmát; 2. a fogalom inflálódik, egyre több rokon értelmű fogal-
mat használunk a közjószágokra, amelyeknek az értelme is kissé eltér. Tekintsünk erre 
néhány egyszerű példát! 

Az eredeti Samuelson [1954] definíció szerint a jogrendszer, a nemzetbiztonság, a 
közbiztonság stb. közjószágnak tekinthető. Ebből sokan arra következtettek, hogy bár-
mely társadalmi intézmény közjószágnak tekinthető, például az árak stabilitása, a teljes 
foglalkoztatás stb. Később még kiterjesztőbb értelmezéssel a kormányzati programokat, 
a közösségi döntéseket stb. is a közjószágok fogalmához kapcsolták. Számos olyan köz-
szolgáltatást említhetünk, amely piaci eszközökkel is nyújtható. Fontos, hogy viszonylag 
egzakt definíciót adjunk e fogalomra, hogy az ezzel kapcsolatos elemzések valódi tartal-
mat nyerjenek. 

A közjószágokkal kapcsolatban a következő fogalmakat szokás használni. 
Kollektív fogyaszthatóság. Egy jószágot kollektíven fogyaszthatónak nevezünk, ha az 

adott jószág ugyanazon egysége egynél több egyén által fogyasztható, azaz egy egyén 
általi fogyasztása az adott jószágnak nem teszi lehetetlenné azt, hogy mások is fogyasszák. 
A továbbiakban a kollektív fogyaszthatóságot a közjószágok alapvető jellemzőjének fog-
juk tekinteni. Ha egy jószág nem kollektív módon fogyasztható, akkor a továbbiakban 
magánjószágnak tekintjük. 

Közös kínálat. Az adott jószág amennyiben létrejött, akkor az tetszőlegesen és bármi-
kor fogyasztható. A fogalom a kollektív fogyaszthatóság alternatív megfogalmazása. 

Kizárás. Magán- vagy közjószágra a kizárás fogalmát szoktuk alkalmazni, amikor 
egyes fogyasztók kizárhatók az adott jószág fogyasztásából. Mivel a kizárhatóság nem 
feltétlenül vagylagos fogalom, nagyon gyakran meg kell adnunk a kizárás módszerét is, 
hogy tudjuk definiálni a kizárhatóságot. A kizárhatóságnak nem kell feltétlenül össze-
függnie az adott jószág fizikai tulajdonságaival, hanem az esetleges jogi eljárással vagy 
olyan költségekkel, amelyek az adott jószág fogyasztását csak bizonyos egyének számára 
teszik lehetővé. A továbbiakban úgy tekintjük, hogy a kizárás sem nem szükséges, sem 
nem elégséges feltétel a közjószág definíciójához, így a költség nélküli kizárás nem transz-
formálja a közjószágot magán jószággá. 

Ritkasági feltétel. Az elemzésünk szempontjából nem szükséges azzal foglalkoznunk, 
hogy ténylegesen mi az az adott közjószág. Az adott jószágok ténylegesen nagyon külön-
bözhetnek egymástól. Az irodalomban nagyon gyakran csak a magánjószágokat szokás a 
ritkasági feltétellel jellemezni, de megítélésünk szerint semmi sem indokolja, hogy e 
fogalmat ne használhatnánk a közjószágokra is. 

Intézményi kritériumok. Buchanan [1990] a közjószágokat úgy definiálja, mint azokat 
a jószágokat, amelyeket a közösségi szektor nyújt tagjainak, ennek megfelelően a ma-
gángazdaság által nyújtott javakat magánjószágoknak tekinti. Ez az intézményi megköze-
lítés megítélésünk szerint nem mindig vezet kielégítő eredményre, hiszen Buchanan meg-
határozása lényegében piaci és nem piaci felosztásnak felel meg. 
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Közjószágok és a közösség. Amennyiben a közös fogyasztást tekintjük a központi foga-
lomnak, akkor nyilvánvalóan a közjószágokat rangsorba tudjuk állítani a magánjószá-
goktól elfoglalt távolságuk szerint. Az elméleti alapja ennek a megközelítésnek a fo-
gyasztás által okozott externáliák mennyisége. (Tegyük fel, hogy van több jószágunk, 
amelyek mindnyájan magánjószágok. Közülük egyes jószágok azok, amelyekért a fo-
gyasztók hajlandók fizetni is. A maradékot rangsoroljuk a szerint, hogy milyen távolság-
ra vannak a fizetési hajlandóságtól. így kapjuk a fenti meghatározást.) 

Az irodalomban használt, a közjószágokhoz szorosan kapcsolódó fogalmak a követke-
ző' két csoportba gyűjthetők: 1. kizárhatóság hiánya (non excludability), 2. a többé-ke-
vésbé szinonim értelemben - bár nem azonosként - használt: nem versengő fogyasztás 
(non rivalness, joint consumability); együttes fogyaszthatóságkínálat (jointness in supply), 
a termék előállításának oszthatatlansága (indivisibilities in production), a jószág osztha-
tatlansága - nem adagolható termék (non subtractibility in goods). 

A potyautas-magatartás 

Elster [1978] szerint közösségi döntésen olyan választást értünk, amelyben az adott cso-
port tagjainak mindegyike vagy majd mindegyike részt vesz, és a döntés eredménye 
közösségi szinten jelentkezik. E definíció nyitva hagyja azt a kérdést, hogy ezen dönté-
sek milyen feltételek és milyen motivációk mellett jönnek létre. Elster a közösségi dönté-
seken belül definiálja a döntések azon csoportját, amikor az adott közösség valamilyen 
közjószág létrehozásának feladata előtt áll. 

Andreoni [1988] a következőképpen definiálja a közösségi döntés dilemmáját. Legyen U 
egy személyközi eredménystruktúra (például a helyzet játékelméleti szerkezete). Ebben az 
esetben U-t egy közösségi döntés dilemmának tekintjük, pontosan akkor, ha az egyénileg 
racionális cselekedetek és a közösségi szinten racionális cselekedetek között ellentmondás 
van. (Klasszikus példák erre az úgynevezett fogolydilemma-játékok, amikor is az individu-
álisan racionális cselekvések által meghatározott egyensúly, azaz a Nash-egyensúly és a 
közösség számára legjobb állapot, azaz a Pareto- optimum nem esik egybe.) 

Definíció. Egy K közösség A tagját potyautas-magatartásúnak tekintjük egy adott közjó-
szág előállítását jelentő cselekvésre nézve, ha az A egyén úgy vélekedik, hogy 

1. szándékában áll a közjó előállításából kimaradni; 
2. a közösség k < K tagjának erőfeszítése is elegendő az adott közjószág előállítására; 
3. csak abban az esetben szükséges a közjószág előállításában részt vennie, amennyi-

ben a közösség megfelelően informált tagjai részt vesznek a közös erőfeszítésben, amely-
nek végén az adott közjószág ténylegesen előállt; 

4. egyéni haszna a közjószág előállításából történő dezertálásból magasabb, mint a 
közjószág előállításában való részvétel; 

5. ha a közösség minden tagja részt vesz a közjószág előállításában, akkor annak 
hasznossága mindenki számára nagyobb, mint ha mindenki dezertálna; 

6. az ő egyéni távolmaradása a közjószág előállításából költséget okoz (lehet, hogy 
nullát) a csoport közjószág előállításában résztvevő tagjainak. 

E definíció nem tételezi fel, hogy az adott egyének egy játékelméleti szituációban 
vannak, csak azt, hogy képesek mérlegelni a közjószág előállításában való részvétel raci-
onalitását saját maguk számára. A fenti definíció azonban jól alkalmazható játékelméleti 
apparátussal definiált helyzetekre is. 

A potyautas-magatartás szokásos megközelítése a fogolydilemmán keresztül történik, 
de megítélésünk szerint ez nem feltétlenül szükséges, hiszen a helyzet legfontosabb ele-
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me az adott egyének számára a helyzet konfliktusossága az egyéni érdekek és a közjó 
között, és az adott egyének között semmifajta kooperáció vagy koordináció nem létezik. 
A továbbiakban játékelméleti megközelítésben fogjuk a közösségi döntések problémáit 
vizsgálni. 

Amikor a közösség tagjai valamilyen együttes cselekedetet hajtanak végre, akkor úgy 
gondoljuk, hogy a közösség tagjai közül legalább néhány tesz valamit az adott jószág 
létrejöttének érdekében. Kérdés, hogy kik ők, és mekkora hányadát állítják elő a közjó-
szágnak. Formális csoportok esetén, mint például a szervezetek, valamilyen szabályok 
teszik világossá, hogy az adott csoport tagjai közül kinek vagy kiknek kötelessége csele-
kedni. Informális csoportokban vagy nem jól definiált közösségek esetén azonban ez már 
nem olyan egyértelmű. Ilyenkor fordulnak elő a közösségi döntésekkel kapcsolatos prob-
lémák. 

Tétel (Olson). A közjószág kínálata a kívánatosnál mindig kisebb.2 

Nyugdíjrendszer mint közjószág 

A közjószág fogalmát az előző fejezetben részletesen tárgyaltuk, s megállapítottuk, hogy 
a pontos definícióban a közgazdaságtani szakirodalom sem egységes. Korábbiakban a 
közjószágot úgy definiáltuk, mint nem kizáró, nem versengő jószágot. E definíciót szem-
lélteti az 1. táblázat. 

1. táblázat 
Közjószágok tipologizálása 

Rivális Nem rivális 

Kizáró Piaci javak Együttes jószágok (klubjavak) 
( tudományos eredmény, szabadalommal) 

Nem kizáró Közösségi javak Közjavak 
(természeti javak) 

A 2. táblázatban az 1. táblázat felosztását kissé módosítjuk és a négy cellát ketté 
osztjuk aszerint, hogy magán- vagy közösségi területnek tekintjük a cellát tartalmait. így 
lényegében tisztán közösségi cella nem rivális és nem kizáró jószágok cellája lesz. Tisz-
tán magánterület a kizáró és rivális jószágok cellája, míg a két másik cella megoszlik a 
magán- és a közösségi terület között. 

A 2. táblázat szerinti felosztás lehetővé teszi, hogy egy kissé átfogalmazzuk a közjó-
szág fogalmának definícióját. 

Definíció. Potenciális közjószágnak tekintjük azokat a jószágokat, amelyek vagy nem 
kizáró, vagy nem rivális, vagy mindkét tulajdonságra alkalmassá tehetők. 

Definíció. Gyakorlatilag közjószágnak tekintjük azokat a jószágokat, amelyek nem kizá-
rok, és a fogyasztásuk mindenki számára hozzáférhető. 

2 A bizonyítást lásd a Függelékben. 
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2. táblázat 
Közjószágok tipologizálása és társadalmi státusuk 

Magán 

Rivális Nem rivális 

Kizáró „Piaci j avak" Együttes jószágok (klubjavak) 
(tudományos eredmény, szabadalommal) 

Együttes jószágok (klubjavak) J, 
(tudományos eredmény, szabadalom nélkül) 

Természeti javak, Közjavak 
szennyezési kvótákkal 
(tiszta levegő) 

Nem kizáró Természeti javak, 
kvóták nélkül 
(tiszta levegő) 

Közösségi 

A fenti két fogalmat használjuk a továbbiakban. Hazánk nyugdíjrendszerének számos 
problémája ismert, Augusztinovics [1992], [1999a], [1999b], Simonovits [1998], Banyár-
Mészáros [2003] részletesen tárgyalják a magyarországi nyugdíjrendszert érintő kihívá-
sokat. A továbbiakban a közjószág megközelítés szempontjából ragadunk ki néhány cso-
móponti kérdést. 

A gyermekek mint közjószágok 

A felosztó-kirovó nyugdíjrendszerek számára a gyermekek jelentik a potenciális erőfor-
rást, mivel a következő generáció befizetései szolgálnak a mindenkori idősellátás forrá-
sául.3 A társadalombiztosítási befizetések mértéke jelentős mértékben függ a termékeny-
ségtől, azaz a növekvő gyermekáldás növekvő megtérülést jelent a társadalombiztosítási 
nyugdíjrendszereknek. A bismarcki nyugdíjrendszerek a nyugdíjakat jórészt a korábbi 
befizetések alapján állapítják meg, míg a beveridge-i rendszerek függetlenítik az alap-
nyugdíj összegét a befizetésektől. A jelenleg működő nyugdíjrendszerek tehát ugyanak-
kora nyugdíjakat állapítanak meg a több gyermeket felnevelő családoknak, mint a gyer-
mekteleneknek, azaz az egyének és generációk időskori biztonságát elválasztják az álta-
luk felnevelt gyermekek számától és attól, hogy neveltek-e egyáltalán gyermeket. 

Számos szerző érvel amellett, hogy a második világháború után a kiterjedő felosztó-
kirovó nyugdíjrendszerek felelősek részben a csökkenő termékenységért.4 A követke-
zőkben két fontos gondolatmenetet ismertetünk: Barro-Becker [1989] és Caldwell [1982] 
modelljeit szokás a két legfontosabb megközelítési módnak tekinteni. A két modell rövi-
den úgy foglalható össze, hogy amíg a Barro-Becker [1989] modellje a gyermek önérté-
két tartja a termékenység mozgatójának, míg Caldwell [1982] modellje a szülőt tekinti 

3 Megjegyezzük, hogy a tőkésített rendszerek sem függetlenek a demográfiai folyamatoktól, de ennek 
vizsgálata meghaladja e cikk kereteit, lásd Auerbach-Hermann [2002] és Disney [1996], 

4 Jó áttekintést ad Gál [2003], Cigno [1991]. 



282 Mészáros József 

úgy, mint aki időskori biztonságáról kíván gondoskodni. Megítélésünk szerint az utóbbi 
megközelítés írja le inkább a valóságot, és az irodalomban előforduló elemzések (pédául 
Boldrin-Jones [2002]) is azt mutatják, hogy Caldwell modellje jól számszerűsíthető, és e 
megközelítés mód a valósággal egybecsengő modellt ír le. 

Amennyiben eddigi gondolatmenetünknek megfelelően a következő generációt közjó-
szágnak tekintjük, akkor Olson tételét, valamint Selten tételét alkalmazhatjuk, azaz meg-
állapíthatjuk azt, hogy a csökkenő gyermekáldás szükségszerű folyamat, és a következő 
generáció egyensúlyi számú létrejötte elmarad. 

1. állítás. Felosztó-kirovó nyugdíjrendszerek, valamint a saját időskori biztonságukat és 
aktív pálya alatti fogyasztásokat maximalizálni kívánó egyének feltevése mellett a csökke-
nő gyermekáldás szükségszerű. 

Bizonyítás. Amennyiben a felosztó-kirovó rendszer ellátásai függetlenednek az egyén 
által felnevelt gyermekek számától, abban az esetben az egyén aktív pálya alatti fogyasztása 
a gyermekszám minimalizálásával és munkaerő kínálatának maximalizálásával érhető el. 

A következő generáció közjószágnak tekinthető, hiszen az időskori ellátások kifizeté-
séből senki sem rekeszthető ki, ha valamilyen címen jogosultságot szerzett. így ebben az 
értelemben a nyugellátások kielégítik a közjószág fogalmának a nem kizárhatósági krité-
riumát, nem versengőnek pedig abban az értelemben tekinthetjük, hogy az ellátás elvileg 
törvények között megállapított mértékű, azaz rövid távon nem versengő. így Olson és 
Selten tételei alkalmazásának feltételei teljesülnek, azaz a közjószág alulkínált lesz, eb-
ben az esetben a termékenység szükségképpen csökkenő mértékű. 

Megjegyzés. A fenti tétel megfontolásából következik, hogy amennyiben a nyugdíjkifi-
zetéseket összekötjük a következő generációk „előállításában kifejtett erőfeszítés" mérté-
kével, abban az esetben bizonyításunk logikája szerint lehetséges az, hogy a közjószág -
a következő generáció - a szükséges mértékben előáll.5 

Járulékfizetési hajlandóság a magyar felosztó-kirovó rendszerben 

A magyar nyugdíjrendszer nagyon sok önellentmondást tartalmaz. Az egyes egyének 
befizetései és a későbbiekben kapott ellátások között nagyon áttételes a kapcsolat. Az 
utóbbi évtizedekben a szabályok gyakran módosultak, amelyek ezt az áttételes kapcsola-
tot a járulékfizetők számára igen bizonytalanná tették. Jól jellemzi ezt a helyzetet, hogy 
a befizetési statisztikák szerint a nem bérből élők befizetéseinek döntő többsége a mini-
málbéren történik, azaz aki csak teheti, a minimális befizetést teljesíti. Napjainkra a 
nyugellátások is közjószággá váltak, így a járulékfizetők számára racionális stratégia -
amennyiben lehetséges - a járulékfizetés elkerülése, illetve annak minimalizálása. 

2. állítás. Racionális egyének feltevése mellett, amennyiben az ellátások és a járulékfize-
tés összekapcsolódása degresszív, a legjobbválasz-stratégia a járulékfizetés lehetséges 
minimalizálása. 

Bizonyítás. A járulékfizető összeveti a befizetéseit és a várható nyugdíjkifizetéseket, és 
diszkonttényező alkalmazása nélkül is megállapíthatja azt, hogy a kifizetések mértéke 

5 A fentiek nyilvánvalóan további vizsgálatot igényelnek, hiszen önmagában az, hogy egy tétel bizonyítá-
sa során kihasznált feltevések nem teljesülnek, s így a tételt ezen az úton nem tudjuk bizonyítani, még nem 
jelenti azt, hogy más folyamatok révén a jelenség nem következhet be. 
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bizonytalan, illetve minden bizonnyal alulmúlja a befizetései halmozott összegét. Másfe-
lől megállapítja, hogy amennyiben a minimálnyugdíjra szükséges befizetéseket teljesíti 
csak, a befizetések és kifizetések mérlege várható értékben pozitív lesz. Ebből követke-
zően a racionális magatartás a járulékfizetés minimalizálása. 

A jelenlegi nyugdíjszabályok mellett férfiak esetén az átlagos öregségi nyugdíjban 
töltött időtartam 13 év, míg a nők esetén ez 17 év. A minimálnyugdíj mértéke jelenleg 
megközelítően 21 000 forint. A jelenlegi szabályok mellett a minimálnyugdíj hoz szüksé-
ges 20 év szolgálati idő és a minimálbér mértéke szerinti befizetés. Ez jelenleg havonta 
13 000 forint. Egyszerű számítás után adódik (diszkonttényezőt nem használva) a különb-
ség nők esetén több mint 1 000 000 forint, míg férfiak esetén 136 000 forint, azaz mindkét 
nem esetén minimálbéren részt venni a társadalombiztosításban nyereséges stratégia. 

A politikai osztály dilemmája 

Mielőtt állításunkat megfogalmaznánk, érdemes az 1. ábrát elemeznünk, amely a nyug-
díjemelések mértékét mutatja be az utóbbi 14 évben. Az ábrán jól nyomon követhetők a 
választási ciklusok lefutásai. Jól láthatóan a politikai osztály a nyugdíjemeléseken keresz-
tül szavazatvásárló magatartást folytat. Ebben az értelemben politikai osztályunk tökéle-
tesen megfelel Buchanan említett elemzésének, illetve a járadékvadászat fogalmának. 

1. ábra 
Nyugdíjemelések, 1991-2003 

Százalék 

Nyugdíj reálérték-változás 

Kereset reálérték-változás 

A nyugdíjak relatív pozíciója a bérekhez képest 

A politikai osztály dilemmája a következőkben foglalható össze. Lehetséges-e, illetve 
érdemes-e az egyensúlyi pályáról kitéríteni a nyugdíjemelések mértékét, s ezáltal szava-
zatokat vásárolni. A fenti stratégia társadalom- és gazdaságpolitikai értelemben igen pusz-
tító, hiszen a társadalom számára azt közvetíti, hogy a nyugdíjak mértéke nem a befize-
tésektől, hanem a politikai osztály akaratától függ (ami ráadásul még tévedés is). A fenti 
helyzet tipikus, ismételt fogolydilemma-játék, ahol a kooperálás a felelőtlen ígérvények-
től való tartózkodást jelenti, míg a dezertálás az ilyen ígérvények megadását. Selten 
tételéből egyértelműen következik, hogy az egyensúlyi megoldás a dezertálás lesz, azaz 
az egymásra licitáló felelőtlen ígérgetések szükségképpen bekövetkeznek. 
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3. állítás. A rögzített nyugdíj szabály ok hiánya, valamint a fogyasztásukat maximalizálni 
kívánó nyugdíjasok esetén a politikai osztály szükségképpen fedezetlen nyugdíjígérvénye-
ket6 bocsát ki. 

Bizonyítás. Következik Selten tételéből. 

Szerte a világban a nyugdíjrendszerek átalakításra szorulnak. Az 1960-as és 1970-es 
években a gazdasági virágzás idején e rendszerek mindenütt túlígérték magukat, illetve 
azon feltevések, amelyek mentén ezen ígérvények egy része tartható lett volna, megvál-
toztak. Ezért napjainkban szerte Európában a nyugdíjígérvények visszavonásának idő-
szaka következett el. Jól látható azonban, hogy az ígérvények visszavétele a legtöbb 
országban ad hoc módon történik, nem pedig tervszerűen. E jelenséget is jól és egysze-
rűen magyarázza a fogolydilemma-játék, hiszen az a politikai párt, amely a nyugdíjígér-
vényeket akár csak részlegesen is visszavonja, látványos népszerűségvesztéssel számol-
hat, míg az a politikai erő, amely ezt nem teszi, ebben a helyzetben népszerűségnövekedést 
ér el. így a klasszikus fogolydilemma-helyzetben vagyunk. 

4. állítás. Amennyiben a szavazók rövid távú jövedelemmaximalizálásban, a politikai 
osztály pedig szavazatmaximalizálásban érdekelt, a hosszabb távú reformok mindaddig 
halasztódnak, míg egyéb tényezők ki nem kényszerítik azokat. 

Bizonyítás. Következik Selten tételéből. 

* 

A fentiekben megfogalmaztunk négy állítást, amely állítások a jelenlegi társadalombizto-
sítási nyugdíjrendszer fogyatékosságainak szükségszerűségét hangsúlyozták. E fogyaté-
kosságok ráadásul egymást erősítő körré állnak össze, és így „negatív" autoregresszív 
folyamatot eredményeznek. A politikai osztály magatartása rövid távon csökkenti a járu-
lékfizetési fegyelmet és hajlandóságot, a választók várakozásai erre ösztönzik a politikai 
osztályt, hosszabb távon a politikai osztály ezen magatartása lehetetlenné teszi az érdemi 
reformokat és csökkenti a termékenységet, e két folyamat pedig alapjaiban ássa alá a 
rendszer fenntarthatóságát. 
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Függelék 
Olson tételének bizonyítása 

Tétel (Olson). A közjószág kínálata a kívánatosnál mindig kisebb. 

Bizonyítás. Legyen N - {1,...,«} egy közjószág előállításában érdekelt csoport. V ie N, yi > 0 
jószágdarabot állít elő. Ekkor: 

r = I r , 

a közjószág teljes mennyisége, az /-edik játékos haszna: 

w,.(0, ahol > 0, u'< 0. 

Jelölje 

í / ( n = X " i ( n . 
í 
3c- 3c 

Legyen az /'-edik játékos költsége c . (y , , r , ) és —L > 0 és —— < 0 és c > 0. 

Az M,(D > c,(y, ), hiszen ha ez nem teljesül, akkor senkinek sem éri meg még a saját magatar-
tásán elgondolkodni sem. 

Ekkor feladatunk: 

m a x ^ í O - C ; (/,)) = «, 

Tegyük fel, hogy a többiek magatartása konstans: 

dy, _ 
dyj 

Ekkor V i e TV-re y* legjobb válasz: 

r] = o. 

- 0 V / 

r 
ha U; 

ha u: 

Yi 
j*' 

<c,(y) 

> c,(y*). 

Ebből adódik: 

es 

_ ¿c,(y*) 

dy' dyi 

7*= 0, 

ha M,.(r)>c,.(y;) 

ha «,-(r*) < c,(y*). 

Ez az olsoni modell igen egyszerű, ezért jól elemezhető. 

max « ( O - ^ c , . ( / , ) és £ / ( r )>Xc, . ( / , . ) . 

es 

Ebből adódik az optimális egyéni részvétel: 

y du.jr") = dCj(y;*) 
j 3 7/ ¿7, 

rT = o, 

ha í / ( r ) > X c , ( 7 , " ) 
I 

ha í / ( r ) < X c , ( r r x 
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ahol 7 " jelöli az i azon részvételét, mely maximalizálja U(T)-t, T" pedig a T" = ^y** által 
definiált. 

Mivel: 
du,(T) v duj(D 

< v r > O-ra i 6 N és c, > 0 V i e N, 

következik, hogy y " > 7* V/, ebből pedig összegzés után adódik, hogy 

r " > r \ 

azaz a közjószág kínálata a kívánatosnál kisebb. Q.E.D. 

Megjegyzés. 1. A tétel világos magyarázatot ad a közjószágok alulkínálatára, a tételbó'l következik 
a közjószágok alulkínálata. 2. A tétel bizonyításának gondolatmenete rávilágít a csoport méret 
fontosságára. 

A csoport méretének növelésével: 
^ d u Á T " ) duX r**) 

—^ növekszik, míg a — konstans. 
j d7i dy, 

így a különbség az optimális és a ténylegesen előállított mennyiség között nő, azaz a csoport 
méretével az alulkínálat is nő. 

Olson tételének átfogalmazása 

Tekintsük az N-személyes fogolydilemma játékot! Legyen N = { 1 , . 5 , ={sf ,s f} V / e N 
M,(51,...,5„)e R2" a szokásos feltevésekkel a kifizetésekre: 

«¡(f , , . . . , j f , . . . , J ) > M,(5,,...,5f,...,J„) 

Tegyük fel, hogy a kifizető függvény lineáris: 

V / e TV és 
V / e N. 

u{ r ) = M(. I r , V / e V. 

Tegyük fel továbbá: ha w,(0 = w,(7,), akkor m /(T)<c í(T) V /e /V és 7, > 0 és c,(0) = 0 
V / e ÍV, azaz egyedül nem éri meg a közjószágot előállítani, mert a költségek meghaladják a 
kifizetést. 

Tekintsük a kifizetéseket a fenti esetre: az /-edik játékos kifizetései, ha V / e N-re y >0 

Wi + £ " , 7 , 

ha az /-edik játékos dezertál, akkor a kifizetése: ^ u { Y r Feltevésünk szerint uiyi <c(yi), ebből 
következik: 

>UÍYj - C M V 7-re. 
i*j 

így az /-edik játékosnak a 7. - 0 a legjobb válasza. így minden játékos domináns stratégiája a 
dezertálás. 

Megjegyzés. 1. Ha feltesszük, hogy 3 { 7 , , . . . , 7 „ } halmaz, melyre: > c ( 7 , ) V / e N, akkor 

/»/személyes fogolydilemma játékot kapunk. 2. Az « , ^ 7 , > c(7() V / e N feltevés nem túl erős, 

hiszen az ui'^yi i növekedésével monoton nő, míg a c(7,) konstans, ezért V 7- re 3 N, hogy 

u ^ Y í > c(7) teljesül. 
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Olson tétele reputáció mellett 

Jelöljük R, -vei az i-edik játékos megbecsülését (reputációját) jellemző függvényt! Az egyes játé-
kosok megbecsülése függjön az átlagos csoporton belüli hozzájárulástól és egyén hozzájárulásának 
lineáris függvényétől, és legyen Rt >0 , R" < 0. Ekkor 

maxu¡(T)-c,(y) + RÁ y¡,-r I = u¡ 
í \ 
Zr; - c{Ji) + R, 

a v 

Y'-ZLYJ 

ahol <T a „reputációs" együttható. 

"fCn + ̂ j Yi,~r I>c i(y) 

a szokásos korábbi feltétel. Ekkor / játékos legjobb válasza: 

du,(T) 

dy¡ 
+ 1 - -

( j M , i r ) = (fc,.(r') 

n ) d y d y , 

y i = o, 

ha M,(r) + /?.| 7 , - r \>c,(y ) 

ha M,(r) + /?,| y ' ^ T |<c,.(r*), 

tegyük fel, hogy r konstans (vagy azt, ami ezzel majdnem egyenértékű, hogy saját erőfeszítésünk 
marginális hatású). Ekkor 

4r* -~r)= c\(y]), ha u,(D + r { y ,-r)> qiyj) 

fi = 0, ha u,(r) + R,\ y |<c,(r*). 

Azaz megfelelően választott Rt -vei létrejöhet a kooperáció. 

Megjegyzés. A reputáció egyéni mértékétől vált függővé a kooperáció, ha: 

4 r l - r W / y j i r O és Ci = C j , 

akkor az /-edik játékos intenzívebben vesz részt a jószág előállításában. 
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Szociálpolitika az Európai Unióban 

Azokban az országokban jobb az összes fontos gazdasági teljesítménymutató, ame-
lyekben az aktív jóléti állam elveit a legeikötelezettebben alkalmazzák. Az Európai 
Unió tagországainak döntő többségében a kontinentális vagy a szociáldemokrata 
jóléti modell van jelen. A közép-kelet-európai országokban az 1990-et követő idő-
szakban a liberális, angolszász modell intenzív térnyerése zajlik. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: H55. 

Magyarország és a közép-kelet-európai országok 1945 és 1990 közötti történelmében 
példátlan módon a közösségi ideológia, az általános foglalkoztatottság és kormányzati 
jóléti politika (az ingyenes és az alacsony térítési díjak következtében a jövedelmi szint 
alapján minden állampolgár számára igénybe vehető jóléti szolgáltatások) korszakát kö-
vetően a jóléti állam visszaszorítása, a jóléti szolgáltatások liberális, piaci elveken alapu-
ló, gyors magánosítása zajlik. Ezt a nagy változást a lakosság egy generációján belül 
valósítják meg. Mindezt akkor, amikor az ország olyan régióhoz, az Európai Unióhoz 
csatlakozik, ahol a történelmi fejlődés sajátosságaiból eredően a jóléti rendszerekben más 
ideológiák (kereszténydemokrata és szociáldemokrata ideológiák) hatásai a dominánsak.1 

így a hazai politikában és a szakmai közvéleményben élénk vita bontakozott ki a szociális 
juttatásokról és azok formáiról, az alanyi jog és rászorultsági elv ütköztetéséről. Az ilyen 
kérdésfelvetés nagyfokú egyszerűsítés, a két elosztási elv szembeállítása nem helyénvaló. 
A kérdés ennél jóval összetettebb. A jóléti rendszerekben a két elv együtt él. E rendszerek 
kialakulása történelmi, gazdasági és ideológiai tényezők együttes hatásának eredménye. 

A cikk az Európai Unió által megfogalmazott szociálpolitikai céloknak és eszközök-
nek, a régi tagországokban működő szociálpolitikai rendszereknek, valamint a bennük és 
a közép-kelet-európai országokban zajló változások bemutatásával kíván hozzájárulni a 
szociális rendszerekre vonatkozó árnyaltabb kép kialakításához, és ezúton a hazai szoci-
álpolitika fejlesztéséhez. 

Az Európai Unió szintű szociálpolitikai célok és eszközök 

A szociális védelem az európai társadalmi modell alapvető komponense. Az Európai 
Unióban általánosan elfogadott, hogy a szociálpolitikáknak minden időben (az alacsony 
és a magas gazdasági növekedés időszakában is) jelen kell lenniük. A reformok a ma 

1 A jóléti állam „történelméről" és típusairól lásd Esping-Andersen munkáit és Csaba-Tóth [1999], 
Hemerijck [2002], 

Frigy esi Veronika, a közgazdaságtudomány kandidátusa. 
Kapolyi László, akadémikus. 
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felmerülő problémák megoldását szolgálják, és segítenek a jövőbeli gazdasági növekedés 
bázisának előkészítésében (Bouget [2003]). 

A jóléti rendszerek fejlődésének „történelme" az EU tagországaiban autonóm nemzeti 
folyamat. Az EU törvénykezése hosszú időszakon keresztül mindössze arra terjedt ki, 
hogy a nemzeti rendszerekben miként érvényesülnek az alapszerződés (Treaty) elvei. 
A politikai megközelítésben és intézményi keretekben fennálló eltérések ellenére a szoci-
ális védelem rendszere az összes tagországban ugyanazokkal a kihívásokkal néz szembe, 
elengedhetetlenné vált az együttműködés erősítése a szociálpolitikában is. A változások 
elkerülhetetlenek, mivel 

- a lakosság „idősödése" várható; 
- a hagyományos családok gyengülnek; 
- a tudományos-műszaki fejlődés „átrendezi" a társadalmi és gazdasági kapcsolatokat; 
- átalakul a gazdaság szerkezete; 
- a globalizáció és a nemzetközi verseny hatásai erősödnek; 
- az Európai Unió új országokkal bővül Bouget [2003], Strengthening the social... 

[2003], EC [2002], 
A szociális védelem az Európai Unió definíciója szerint kollektív transzferrendszerek 

összessége, amelynek feladata az, hogy megóvja az embereket a társadalmi kockázatok-
tól. A társadalmi kockázatok a következők: 

- idős kor, 
- nyugdíj vagy életkorhoz kapcsolódó függőség, 
- az ellátó halála, 
- fogyatékosság, 

. - betegség, 
- anyaság, 
- ellátásra szoruló gyermekek, 
- munkanélküliség, 
- időskorú, fogyatékos vagy beteg rokonokról történő gondoskodás szükségessége 

(EC [2002], EC [20036]). 
A szociálpolitika céljainak EU-szintű politikai koordinációjára azért van szükség, hogy 

érvényesülhessen a pozitív kölcsönös kapcsolat a gazdasági, foglalkoztatottsági és szoci-
ális politika között. (Az európai foglalkoztatottsági stratégiával összhangban ugyanis már 
megteremtették a politikák koordinálásának fundamentumát azokon a területen, amelyek 
kapcsolódnak a szociális területhez.) Az együttműködés erősítését szükségszerűvé teszi 
az egységes valuta bevezetése is. 

A tagországok együttműködése a szociálpolitika területén 2000 márciusában, illetve 
decemberében, az Európa Tanács lisszaboni és nizzai ülésén kapott lendületet. Ezeken az 
üléseken deklarálták az európai szociális modell korszerűsítésének szükségességét. 

A lisszaboni ülésen ambiciózus terveket fogalmaztak meg a 2010-ig terjedő időszakra: 
a legversenyképesebb és dinamikusabb tudásbázisú gazdasággá válni a világon, amely 
képes a fenntartható gazdasági növekedésre több és jobb munkahellyel, valamint erősebb 
társadalmi összetartozással. Az európai szociális modell korszerűsítése része ennek az új 
stratégiának: a cél beruházni az emberekbe, valamint aktív és dinamikus jóléti államot 
fejleszteni, ami döntő jelentőségű lesz az Európai Unió tudásgazdaságban elfoglalt helyét 
illetően, valamint abban, hogy az új gazdaságban megszűnjenek a jelenlegi szociális 
problémák (a munkanélküliség, a társadalmi kirekesztettség és a szegénység). 

A európai szociális modell korszerűsítésének fő célja a szociális védelem szerepének 
erősítése. így a szociális védelem a következő négy cél megvalósítását szolgálja: 

- a társadalmi összetartozás ösztönözése, 
- megfelelő munkajövedelmek biztosítása, 
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- a nyugdíjrendszer tartós működtethetősége, 
- magas minőségű és fenntartható egészségügy feltételeinek biztosítása (EC [2002], 

Strengthening... [2003]). 
A társadalmi összetartozást az Európa Tanács állásfoglalásai és a tagországok nemzeti 

akciótervei is multidimenzionális kérdésként kezelik, amelynek megvalósítása integrált 
közösségi politikát követel meg. Ugyanakkor más politikák, így a foglalkoztatottsági, 
oktatási, egészségügyi politika és lakáspolitika azt is célozzák, hogy az emberek felelős-
sége növekedjen az individuális szükségleteikkel és azokkal az új kockázatokkal kapcso-
latban, amelyek szegénységhez és társadalmi kirekesztettséghez vezetnek. 

Az Európa Tanács 2000. márciusi (lisszaboni) ülésén a politikai célokkal összhangban 
konkrét javaslatokat is megfogalmaztak, és az új, az Európai Unióra kiterjedő szociálpo-
litika módszertani fundamentumát is megalkották. így a szociálpolitika koordinációjának 
eszközeként bevezették a koordináció nyílt módszerét (Open Method of Coordination). 
Az új módszer a „legjobb tapasztalatok" elterjesztésének és a koordináció megvalósításá-
nak eszköze, a szubszidiaritás elvén alapul, és fő célkitűzése, hogy segítse a tagországo-
kat saját politikájuk fejlesztésében. Fő elemei a következők: 

- EU-szintű irányelvek rögzítése a megvalósítás menetrendjeivel kiegészítve (a rövid, 
közép- és hosszú távú célokkal összhangban); 

- minőségi és mennyiségi mutatók, etalonok (a világ legjobbja stb.) kidolgozása, to-
vábbá ezek testre szabása a különböző tagországok és szociális területek igényeinek meg-
felelően annak érdekében, hogy a legkedvezőbb tapasztalatok bázisán az összehasonlítás 
megvalósulhasson; 

- az európai irányelvek átültetésének támogatása a nemzeti és regionális politikákba -
speciális célok meghatározása és honosítási eszközök kidolgozása révén, figyelembe véve 
a nemzeti és regionális különbözőségeket; 

- időszakonként ismétlődő megfigyelés és értékelés (mint a kölcsönös tanulási folya-
mat bázisa). 

A koordináció nyílt módszere szerint tehát a közös célokat EU-szinten határozzák meg. 
A célok megvalósításáról az országok maguk döntenek. A megvalósulást az EU szintjén 
kidolgozott mutatószámok alkalmazásával értékelik. Az egységes módszertanra épülő 
értékelés/elemzés a tanulási folyamatot nagymértékben segítheti, a tagországok gyakor-
latának elemzése és a tapasztalatok összehasonlítása hatékony eszközként szolgálhat a 
lehetséges problémák azonosítására és megoldásuk módjának megtalálására. A tanulási 
folyamat nem korlátozódik a nemzeti politikák és eredményeik kölcsönös megismerésé-
re, a nemzeti kormányok tanulhatnak egymástól a politikákat megalapozó és elemzések-
ből és normatív elképzelésekből is. 

A koordináció nyílt módszere tekintettel van a regionális sokszínűségre és rugalmas. A 
nyílt, „puha" módszer ígéretes intézményi mechanizmusként szolgálhat a közös Európa 
számos területének fejlesztésében, ugyanakkor az „európaizálás" és a „nacionalizálás" 
közötti optimális „keveréket" is megteremthet. (Esping-Andersen [2002], Strengthening 
... [2003], Vanderbroucke [2002]). Az EU a szociális védelmi rendszerekkel kapcsolatos 
felelősséget és a finanszírozást továbbra is a tagországok hatáskörébe utalja. Ugyanakkor 
támogatja/támogathatja azokat a nemzeti intézkedéseket, amelyek a közös célok megva-
lósítását szolgálják. 

A nizzai ülésen a 2010-ig terjedő időszakra felvázolták egy integrált társadalmi-gazda-
sági stratégia tervét. Az ülésen elfogadott társadalompolitikai napirend (Social Policy Agenda) 
megerősítette a szociális védelmi rendszer szerepét az EU stratégiai céljainak elérésében. 
A stratégiai célok középpontjába a politikai „háromszöget", a gazdasági, foglalkoztatott-
sági és szociális védelemi politikák közötti pozitív kölcsönhatást helyezték. 

A Szociális Védelmi Bizottság (Social Protection Committee) 2000 decemberében ala-
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kult meg az Európa Tanács döntése alapján. A bizottság a szociális védelem területén 
fórumként szolgál a politikák fejlesztésére, a politika területén pedig az együttműködés 
ösztönzésére. 

Az ezredfordulót követő időszakban erősödött a koordináció a szociálpolitika terén. A 
2010-ig terjedő időszakra az előretekintés, tervezés igényével megfogalmazott célkitűzé-
sek mellett meghatározták a szociálpolitika korszerűsítésének menetrendjét (a gazdasági 
és foglalkoztatottsági politika koordinációjának megfelelő hároméves ciklusokban). Az 
EU-szintű egységes módszertan szerint országtanulmányok és nemzeti akciótervek ké-
szültek (például a társadalmi kirekesztettségre vonatkozóan). A koordináció már a csatla-
kozásuk előtt kiterjedt az új tagországokra is. E szellemben bizonyos tevékenységekbe 
bevonták a 2004 májusában csatlakozott, valamint a későbbiekben csatlakozó országokat 
is (így az érintett 13 ország mindegyike részletes országtanulmányt készített az EU mód-
szertana alapján) (EC [2002], Strengthening... [2003]). 

Az Európai Unió tapasztalatainak elemzése alapján általánosan elfogadottá vált, hogy 
a „kifinomult", magas színvonalú szociálpolitika támogatja a gazdasági növekedést. Az 
elemzések közvetlenül is igazolják, hogy azokban az országokban jobbak az összes fon-
tos gazdasági teljesítmény mutatói, amelyekben az aktív jóléti állam elveit a legeikötele-
zettebben alkalmazzák. Az egészségügy jó példa a szociális és gazdasági szféra közötti 
szinergiára. így a fejlett egészségügy hozzájárul a magasabb életminőséghez és a jobb 
egészségi állapothoz. Ez utóbbi hat a jobb gazdasági teljesítményre (mint magasabb ter-
melékenység, kevesebb hiányzás a munkahelyről, kisebb igény az egészségügyi szolgál-
tatások iránt stb.). Ugyanakkor magának az egészségügyi ágazatnak a fejlesztése ösztön-
zi a foglalkoztatottság bővülését. így az EU régióban 1995 és 2001 között a szociális 
munka és egészségügy területén több mint 2 millió munkahely jött létre (az összes új 
munkahely 18 százaléka). 

Szociálpolitika az Európai Unió régi tagországaiban 

Csak a kiadási szint alapján nem ítélhető meg az állam aktivitása a jólét alakításában. A szociálpo-
litikai rendszerek elemzése során a következőket kell figyelembe venni. 

a) Nem egyértelmű, hogy a szociális kiadások bizonyos szintjét, illetve a kiadások változásának 
trendjeit pozitívan vagy negatívan kell értékelni. Több kiadás nem vezet automatikusan a szociális 
védelem minőségének, hatékonyságának javulásához. A kiadások alakulása ugyanis függ a lakos-
ság körösszetételétől, egészségi állapotától, a szegénység és a munkanélküliség szintjétől is. Azt is 
elemezni szükséges, hogy a szociális ellátási formák és eljuttatásuk mechanizmusa mennyiben 
képes biztosítani megfelelő szintű jövedelmet és életfeltételeket azok számára, akik ezekkel nem 
rendelkeznek az adott országban. Az intézményi feltételek, az, hogy miként hasznosítják a jóléti 
kiadásokat, nagymértékben hatnak a hatékonyságra és végső soron a kiadások szintjére is. 

b) Az sem tisztázott, hogy mi a legmegfelelőbb információs bázis a különböző nemzeti rendszerek 
összehasonlításához (bruttó és nettó ráfordítási mutatók stb.). így az általánosan rendelkezésre álló 
adatok a bruttó kiadásokra vonatkoznak, míg számos országban több ellátási forma esetében a szoci-
ális jövedelmeket adók és járulékok terhelik. Amennyiben az adókat és a juttatásokat terhelő szociá-
lis befizetéseket, valamint az úgynevezett egyéb transzfermechanizmusokat, az adókedvezmények 
útján eljuttatott szociális átutalásokat (mint például az adókedvezmények gyermekek után, nyugdíj-
előtakarékossággal kapcsolatosan igénybe vehető adókedvezmények stb.) is figyelembe vesszük, 
másfajta kép rajzolódhat ki. A bruttó adatok eltúlozhatják az országok közötti eltéréseket. Kisebb a 
különbség az országok között, amennyiben az adókat (az adókedvezmények útján „érvényesített" 
szociális átutalásokat) és a juttatásokat terhelő járulékokat is figyelembe vesszük. A „nettó értékelés" 
jelentősen csökkenti a magas kiadási színvonalú országok ráfordításra vonatkozó mutatóit. 

c) A szociális ellátás színvonalának értékelésekor a magánforrásokat és a társadalomban élő 
informális szolidaritást is figyelembe kell venni. (Csaba-Tóth [1999], EC [2002]) 
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Az Európai Unióban az 1990-es évtized második felének erős gazdasági növekedését köve-
tően 12 millió új munkahely jött létre, az aktív korú lakosság foglalkoztatottsági szintje 
200l-re elérte a 64 százalékot (1. táblázat). Mivel a magasabb foglalkoztatottsági szint 
csökkentette a szociális szférára nehezedő nyomást, lehetőség nyílt a nyugdíjreformokra, a 
szegénység és a társadalmi kirekesztettség problémáinak „intenzívebb kezelésére". 

1. táblázat 
A foglalkoztatottsági ráta az EU-tagországokban és a csatlakozásra váró országokban, 2001 

A 15-64 éves A z 5 5 _ 6 4 é v e s korosztály 
korosztály össz- össznépességének százalékában 

népességének 
százalékában összesen férfiak nők 

Ausztria 68,4 28,6 40,0 17,9 
Belgium 59,3 26,5 36,5 16,9 
Dánia 76,2 58,0 65,5 49 ,8 
Egyesült Királyság 71,7 52,3 61,7 43,1 
Finnország 68,1 45,7 46,7 44 ,8 
Franciaország 63,1 31,0 35,4 26 ,7 
Görögország 55,4 38,0 55,0 22,5 
Hollandia 74,1 39,6 51,1 28 ,0 
Írország 54,8 28,0 40,4 16,2 
Luxemburg 62,9 24,4 34,8 14,0 
Németország 65,8 37,7 46,1 29 ,5 
Olaszország 54,8 28,0 40,4 16,2 
Portugália 68,8 50,3 61,6 40,6 
Spanyolország 56,3 38,9 57,4 21,8 
Svédország 71,7 66,5 69,1 63 ,8 
E U - 1 5 átlaga 64,0 38,6 48,7 28 ,9 

Bulgária 49,6 23,9 67,3 32,0 
Ciprus 65,9 49,2 67,3 32,0 
Csehország 65,1 37,1 52,6 42,1 
Észtország 61,3 48,4 56,6 42 ,1 
Magyarország 56,5 24,1 34,9 15,3 
Lettország 58,7 36,9 46,2 30,0 
Litvánia 60,1 41,6 51,8 33,9 
Málta 54,2 31,0 52,5 11,3 
Lengyelország 55,0 28,4 36,7 21 ,4 
Szlovákia 56,8 22,4 37,7 9 ,8 
Szlovénia 63,8 25,5 35,9 15,8 
Románia 62,4 48,2 54,3 42,9 
Törökország 50,6 34,1 50,8 18,4 

Forrás; EC [20036]. 

A szociális kiadások növekedési üteme az EU régióban az 1990-es évtized második 
felében pozitív volt, de valamivel a GDP növekedési üteme alatt maradt. E folyamat 
eredményeként a bruttó szociális kiadások részesedése a GDP-ben az 1993. évi legmaga-
sabb, 28,7 százalékos értékről 2000-re 27,3, 200l-re 27,5 százalékra esett vissza (a 
2001. évi részesedés tagországonkénti alakulásáról lásd a 2. táblázatot). Ennek háttéré-
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ben az állt, hogy a növekvő foglalkoztatottság szűkítette a munkanélküli-járulékokkal és 
a munkanélküli családok ellátásával kapcsolatos szükségleteket. A növekedési ütem las-
sulása ellenére a szociális kiadások reálértéke nőtt: 1990 és 1999 között az egy főre jutó 
szociális kiadások változatlan árakon 24 százalékkal emelkedtek. Az egy főre jutó kiadá-
sok 1999-ben átlagosan 5800 eurót tettek ki (EC [2002], [2003b]). 

2. táblázat 
A szociális kiadások részesedése a GDP-ben, 2001 

Ország Százalék Ország Százalék 

Ausztria 28,4 Írország 14,6 
Belgium 27,5 Luxemburg 21,2 
Dánia 29,5 Németország 29,8 
Egyesült Királyság 27,2 Olaszország 25,6 
Finnország 25,8 Portugália 23,9 
Franciaország 30,0 Spanyolország 20,1 
Görögország 27,2 Svédország 31,3 
Hollandia 27,6 EU-15 27,5 

Forrás: EC [2004], 

A szociális kiadások céljaira „összegyűjtött" erőforrások az 1990-es évtizedben vala-
mivel gyorsabban növekedtek, mint a ráfordítások. Ez azt a célt szolgálta, hogy megfe-
lelő tartalékok halmozódjanak fel a lakosság „idősödésével" kapcsolatosan a jövőben 
bekövetkező kiadásnövekedés finanszírozására. 1999-ben a szociális juttatások céljait 
szolgáló összes bevétel a GDP 28,5 százalékát tette ki, 1 százalékkal haladta meg a 
kiadások részesedését (Svédországban volt a legmagasabb a bevételek aránya a GDP-
ben) (EC [2002]). 

Jelentős eltérések tapasztalhatók az egyes tagországok között a tekintetben, hogy mi-
lyen módon finanszírozzák a szociális védelmet. A régi tagországok átlagában a legjelen-
tősebb csatornát a társadalombiztosítási járulékok jelentik (a finanszírozási források 60 
százalékát teszik ki). A szociális kiadások finanszírozását biztosító források szerint a régi 
tagországok több csoportra oszthatók: meghatározók a társadalombiztosítási járulékok 
(például Ausztria, Franciaország, Németország); az általános adók legalább a társada-
lombiztosítási járulékokkal azonos vagy azoknál nagyobb súlyt képviselnek (például Gö-
rögország, Portugália, Dánia). Ugyanakkor számos tagországban az adókedvezmények 
is nagyon jelentős szerepet játszanak. A társadalombiztosítási járulékok dominanciája 
gyengült a finanszírozási forrásokban az 1990-et követő időszakban. Ez a gyengülés az 
időszak első felében a munkaadói járulékokra, a második felében inkább a munkavállalói 
járulékokra koncentrálódott (EC [2002], [20036]). 

A régi tagországok között a szociálpolitikára fordított erőforrások terén nagyok kü-
lönbségek: 2001-ben részesedésük a GDP-ben Svédországban volt a legmagasabb (31,3 
százalék), míg Írországban a legalacsonyabb (14,6 százalék) (2. táblázat). A támogatá-
sok vásárlóerejét figyelembe véve az egy főre jutó szociális kiadások 2001-ben 9485 
euró (Luxemburgban) és 2431 euró (Portugáliában) között mozogtak. Az egy főre jutó 
GDP és a szociális kiadások színvonala között nincs erős kapcsolat. 

A nyugdíjak és az egészségügy a szociális kiadások legnagyobb összetevői, az összes 
kiadás csaknem kétharmadát teszik ki (3. táblázat). Az egészségügyi kiadásokon belül is 
magas az időskorúaknak juttatott erőforrások súlya, így valószínűsíthető, hogy a szociális 
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kiadások legjelentősebb részét a nyugdíjasokra fordítják. 1999-ben a 15 tagországban a 
GDP-ből a nyugdíjak 12,1 százalékkal, az egészségügy 6,0 százalékkal részesedett (össze-
hasonlítva a munkanélküli-járulék kiadások 1,7 százalékos arányával) (Falusné [2004]). 

Közép- és hosszú távra előretekintve a demográfiai folyamatok (az „idősödés" hatásai 
a nyugdíjakkal és az egészségüggyel kapcsolatos kiadásokra) óvatosságra intenek, bár a 
jelenlegi trendek még nem tükrözik ezeket hatásokat. Az 1990-es évtized második felé-
ben a legtöbb tagországban a nyugdíjak és az egészségügyi kiadások a GDP-nél alacso-
nyabb ütemben nőttek, miközben a nyugdíjas kor feletti lakosság súlya folyamatosan 
emelkedett. (Összehasonlításként a családokra és a gyermeknevelésre fordított kiadások 
gyorsabban ütemben bővültek, és növekedésük szignifikánsan meghaladta a GDP-ét. Ez 
a társadalmi kirekesztettség elleni intézkedések hatását tükrözte.) (EC [2002].) 

A jövőben a biztos nyugdíjak, a nyugdíjrendszerek fenntarthatóságát szolgáló feltéte-
lek megteremtése a lakosság korösszetételének változása, „idősödése" következtében 
szociálpolitika egyik „feszítően" fontos kérdésévé válik. 2003-ban a 65 évesnél időseb-

4. táblázat 
A születéskor várható élettartam 2000-ben az EU tagországokban és a csatlakozásra váró 

országokban (év), 2001 

Ország Férfiak Nők 

Ausztr ia 72,7 79 ,7 
Belgium 74,6 80 ,8 
Dánia 74,5 79 ,3 
Egyesült Királyság 75,4 80,2 
Finnország 74,2 81,0 
Franciaország 75,2 82,7 
Görögország 75,5 80,6 
Hollandia 75,5 80,5 
Írország 76,3 82,4 
Luxemburg 74,9 81,3 
Németország 74,7 80,7 
Olaszország 76,3 82,4 
Portugália 72,7 79,7 
Spanyolország 75,7 82,7 
Svédország 77,4 82,0 

EU-15 átlaga 75,3 81,4 
Bulgária 68,5 75,1 
Ciprus 75,3 80,4 
Csehország 71,7 78,4 
Észtország 65,6 76 ,4 
Lengyelország 69,7 77,9 
Lettország 65,0 76,1 
Litvánia 67,5 77,7 
Magyarország 67,2 75,7 
Málta 75,1 79,3 
Románia 67,7 74,6 
Szlovákia 69,2 77 ,4 
Szlovénia 72,3 79,7 
Törökország 66,5 71,2 

Forrás: EU [20036]. 
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bek a népesség 16 százalékát tették ki, 2010-re ez az arány 18 százalékra nő. 1990 és 
2015 között a 65 éven felüliek száma 40 százalékkal emelkedik, míg az „aktív" korúak 
száma csak kismértékben gyarapszik. A várható élettartam növekedésének következmé-
nyeként a legjelentősebb változás a nyolcvan éven felüliek számának nagymértékű emel-
kedése lesz: az elkövetkező 15 évben 50 százalékos növekedést prognosztizálnak (a szü-
letéskor várható élettartamot az EU-tagországokban és a csatlakozásra váró országokban 
a 4. táblázat mutatja be). (EC [2002], [2003Z?].) 

Az időskorúak munkavállalási hajlandósága a nyolcvanas évektől nőtt. Ez a politika 
eredménye: a kedvezőtlen demográfiai folyamatok következményeinek ellensúlyozása 
érdekében több országban a foglalkoztatottság meghosszabbítását célzó intézkedéseket 
vezettek be. így emelték a nyugdíjkorhatárt, és ösztönözték a késői nyugdíjba vonulást, 
szigorították a korkedvezményes nyugdíjazás feltételeit. Emellett korlátozták a kifizethe-
tő nyugdíjak összegét, és ösztönözték a magán- és foglalkoztatói nyugdíjak terjedését. 
Számos országban a korkedvezménnyel nyugdíjba vonulókat egyéb, nem a nyugellátás 
körébe tartozó juttatásokkal támogatják (például munkanélküli-segély, csökkent munka-
képességűek járadékai). 2001-ben az 55 és 64 év közötti lakosság 38,5 százaléka (a 
férfiak 48,7 százaléka, a hasonló korú nők 28,9 százaléka) rendelkezett állással (1. táb-
lázat), 2010-re ezt az átlagos arányt 50 százalékra tervezik növelni. 

Az Európai Unióban a társadalmi kirekesztettség elkerülését szolgáló kulcstényezőnek 
a kiszámítható jövedelmet biztosító stabil munkahelyet tartják. A társadalmi összetarto-
zás erősítésének ösztönzése érdekében - a foglalkoztatottsági szint emelkedését szolgáló 
intézkedések mellett - számos tagországban javították az oktatáshoz és szakképzéshez 
történő hozzáférés, a megfelelő lakáshoz, jó minőségű egészségügyi ellátáshoz és szoci-
ális szolgáltatásokhoz jutás feltételeit, intenzív erőfeszítések történtek a csökkent munka-
képességűek munkahelyhez történő segítése érdekében. Emellett a gyermekvállaláshoz 
kapcsolódó támogatások területén olyan változtatásokat valósítottak meg, amelyek ered-
ményeként különösen az egyedülálló szülők „sebezhető" csoportjának helyzete javult. 
Ugyancsak fontos intézkedések valósultak meg a garantált minimáljövedelmek bevezeté-
se területén (különösen a déli országokban). 

A lakosság átlagos jövedelemkülönbségei 1980 és 1997 között nőttek, ezt követően a 
gazdasági fellendülés időszakában azonban valamelyest mérséklődtek. 1998-as adatok 
szerint a nyugdíjasokat és az önfoglalkoztatókat kétszer, a gyermekeket háromszor, a 
lakosság egyéb csoportjait négyszer nagyobb valószínűséggel fenyegeti a szegénység 
kockázata, mint az állással rendelkezőket. Felmérések eredményei szerint az Európai 
Unió lakosságának jelentős hányada érzi úgy, hogy szegény, vagyis nettó jövedelme nem 
éri el azt a szintet, ami „abszolút" szükséges. A szegénység szubjektív „érzete" jelentő-
sen eltér a különböző országokban: például Dániában 9 százalék, míg Portugáliában 66 
százalék. Az időtartama a lakosság szubjektív megítélése szerint a déli országokban 
hosszabb ideig tart (14-15 év), mint az északiakban (2-3 év). A szegénység szorosan 
összefügg a társadalmi kirekesztettséggel. A társadalmi kirekesztettség okai közül a leg-
jelentősebbek az alacsony minőségű munka, az állásbizonytalanság és a nem megfelelő 
képzettség. 

A szociális védelem „újraelosztó" hatása nagyobb, mint az adórendszeré. A szociális 
juttatások a jövedelemegyenlőtlenséget 30-40 százalékkal mérséklik. Amennyiben nem 
lenne jelen aktív szociálpolitika, a szegénység a lakosság csaknem egynegyedét veszé-
lyeztetné (lásd az 5. táblázatot). 

A szociális juttatások többsége biztosításhoz vagy rászorultsághoz kötődik. Számos jut-
tatás azonban az összes tagországban alanyi jogon jár, így például a családtámogatások, 
amelyek a gyermekek és a családok életkörülményeinek, „közérzetének" javítását, a mun-
ka és a család „összeegyeztetésének" megkönnyítését szolgálják. A gyermekes családok és 
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5. táblázat 
A nemzeti szegénységi küszöb alatt (az átlagjövedelem 60 százaléka alatti jövedelemből) élők 

a régi EU-tagországokban, 1999 (százalék) 

Szociális Szociális 
Ország támogatásokat támogatások 

megelőzően után 

Ausztria 23 12 
Belgium 25 13 
Dánia 24 11 
Egyesült Királyság 30 19 
Finnország 21 11 
Franciaország 24 15 
Görögország 22 21 
Hollandia 21 11 
Írország 30 18 
Luxemburg 21 13 
Németország 21 11 
Olaszország 21 18 
Portugália 27 21 
Spanyolország 23 19 
Svédország 28 19 
EU-15 átlaga 24 15 

Forrás: EC [2003ű], 

6. táblázat 
A szociális védelemre, család- és gyermektámogatásokra fordított kiadások növekedése 

reálértékben a régi EU tagországokban, 1990-1999 (vásárlóerő-paritáson, százalék) 

Szociális védelem Család- és gyermektámogatások 
Ország 

1990- 1994- 1990- 1990- 1994- 1990-
1994 1999 1999 1994 1999 1999 

Belgium 3,9 1,8 2 ,8 1,5 3 ,9 2 ,7 
Dánia 5,5 0 ,5 2 ,7 6,5 2 ,1 4 ,3 
Németország 3,9 2 ,2 2 , 9 3,1 10,8 6 ,9 
Görögország 0,0 6 ,2 3 ,4 5,5 3,2 4 ,4 
Spanyolország 4,7 1,4 2 ,9 4,6 7 ,3 5 ,9 
Franciaország 3,1 2 ,0 2 ,5 2,2 2 ,4 2 ,3 
Írország 5,5 5 ,2 5 ,4 6,8 8,9 7 ,8 
Olaszország 2,0 1,8 1,9 - 6 , 9 7 ,2 - 0 , 1 
Luxemburg 7,2 5 ,0 6 ,0 12,8 10,7 11,7 
Hollandia 1,0 1,3 1,1 - 3 , 8 - 0 , 8 - 2 , 3 
Ausztria 4,6 1,9 3,1 8,6 - 1 , 8 3 ,3 
Portugália 10,5 6 ,4 8 ,2 4,5 5 ,8 5 ,2 
Finnország 4,9 0 ,5 2 ,5 5,4 - 0 , 9 2 ,2 
Svédország 2,5 1,2 1,8 - 2 , 5 
Egyesült Királyság 6,5 1,9 3 ,9 5,7 2 ,9 4 ,3 
E U - 1 5 3,8 2 ,0 2 ,9 2,5 4 ,6 3,5 

Forrás: EC [2002]. 
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a szülő nők speciális támogatásokra jogosultak az összes tagországban. A legtöbb ország-
ban azonos mértékű támogatásban részesülnek a családok függetlenül attól, hogy a szülők 
rendelkeznek állással, vagy sem, és milyen a jövedelmi szintjük. Az 1994 óta eltelt idő-
szakban az EU-régióban jelentősen bővültek a család- és gyermektámogatások (lásd a 6. 
táblázatot). így Írországban a családtámogatások 1999-ben 9,5 százalékkal, 2000-ben 23 
százalékkal, 2001-ben 55 százalékkal nőttek. Az Egyesült Királyságban az első gyermek-
kel kapcsolatos támogatás 1998. április és 2001. április között 36 százalékkal emelkedett. 
Emellett munkaidő-kedvezményeket is élveznek a szülők (az apák is). Számos országban 
állami politika rangjára emelték a gyermekintézmények „elérhetőségének" biztosítását is. 

A 2000-es évtized elejétől a gazdasági növekedési ütem visszaesett. A közeljövőben és 
középtávon azonban nő a szociális kiadásokra „nehezedő nyomás". A gazdasági növeke-
dés lassulása - mint az 1990-es évtized első felében is - a szociális kiadások gyorsabb 
növekedéséhez vezethet. így intő jel, hogy 2002-ben 1996 óta először nőtt a munkanél-
küliség szintje. A 2010-et követő időszakban a demográfiai folyamatok, a baby-boom 
korosztály nyugdíjba vonulása és a termékenységi szint folyamatos csökkenése miatt 
visszaesik az aktív lakosság részaránya (Falusné [2004], EC [2002], [2003b]). 

Szociálpolitika a 2004-ben csatlakozott és a csatlakozásra váró országokban 

Nem lehet egységes szociálpolitikai „csatlakozási modellről" beszélni. Az új EU-tagor-
szágok és a csatlakozásra váró országok két nagy csoportra oszthatók: az első csoportba 
10 közép-kelet-európai ország, a második csoportba Ciprus, Málta és Törökország tarto-
zik. A 10 közép-kelet-európai országnak ugyanis hasonló a történelmi múltja. Ezekben 
az országokban a szociálpolitika több mint egy évszázadra tekinthet vissza, fejlődésére a 
19. század végétől a kontinentális (német és az ausztriai) modell „hatott". 1945-től az 
1990-es évtizedig a „szocialista jóléti modell" valósult meg, amely a szociáldemokrata 
modellt követte, bár mechanizmusában eltért ettől, dominánsan az általános állami gon-
doskodáson alapult. Az utóbbi három ország szociálpolitikája más hagyományokon nyug-
szik, különösen Cipruson és Máltán a brit modell hatása volt erőteljes. A továbbiakban a 
10 közép-kelet-európai ország szociálpolitikai rendszereit tekintjük át az Európai Unió 
szociálpolitikai rendszereinek és e rendszerek változási irányainak tükrében (de Ciprus, 
Málta és Törökország adatait is bemutatjuk). (EC [2003a].) 

A közép-kelet-európai országok jóléti rendszere - a sajátos történelmi fejlődésből ere-
dően - a szociálpolitikára vonatkozó adatok alapján nem hasonlítható össze automatiku-
san a többi európai országéval. így ezekben az országokban 1945-öt követően jelentősen 
csökkentették a reálbéreket, mivel a fogyasztási javak és szolgáltatások árait a központi 
kormány alacsonyan állapította meg (lásd erről Falusné [1990]). Számos alapszükséglet 
kielégítésének (például lakáshoz jutás) költségeit a bérek nem tartalmazták, az elképzelé-
sek szerint ezeket a szükségleteket központi állami és helyi állami, valamint munkahelyi 
forrásokból fedezték volna. Ez utóbbi elképzelések nem minden országban valósultak 
meg „maradéktalanul", de dominánssá váltak az alacsony termékárak, a nem piaci áron 
„kínált" szolgáltatások (alacsony lakbérek stb.). Az 1990-es években megvalósult társa-
dalmi-gazdasági modellváltás során a reálbéreket nem „igazították újra", nem emelték 
fel a megváltozott intézményi feltételeknek megfelelően. Sőt a reálbérek jelentősen vissza-
estek az összes országban. így a jövedelmi szintek alsó csoportjában élők számára - a 
régi EU-tagországoktól eltérően - a szegénység nem csupán viszonylagos, hanem abszo-
lút kategóriává vált. A nemzeti szegénységi küszöb és a napi 2 dollár alatt élők részese-
dését a 7. táblázat mutatja be. 
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7. táblázat 
A nemzeti szegénységi küszöb* alatt élők részesedése az össznépességben a 2004-ben 

csatlakozott és a csatlakozásra váró országokban (százalék) 

Ország Év Nemzeti szegénységi 
küszöb alatt élők 

Két dollár/nap alatti 
jövedelemből élők 

Bulgária 1997 52,9 21 ,9 
Ciprus 1996/1997 14,2 n. a. 
Csehország 1996 n. a. < 2 
Észtország 1995/1998 8,9 5,2 
Magyarország 1999/1997 26,0 7 , 3 
Lettország 2000/1998 16,8 8 ,3 
Litvánia 2001/1996 16,4 7 ,8 
Málta n. a. n. a. 
Lengyelország 2000/1998 13,6 < 2 
Szlovákia 1996/1992 10,1 1,7 
Szlovénia 1997-1999/1998 8,0 < 2 
Románia 2000/1994 7,3 18 
Törökország 1994 7,3 18 

* A nemzeti szegénységi küszöböt a közép-kelet-európai országokban különbözőképpen határozzák meg, 
általában az átlagjövedelem alacsonyabb szintjén, mint a régi EU-tagországokban (ahol ez a küszöb 60 
százalék). 

Forrás: Study on the Social Protection ... [2002], 

8. táblázat 
Az egy főre jutó GDP vásárlóerő-paritáson a 2004-ben csatlakozott és a csatlakozásra váró 

országokban, 2000 

GDP/fő 

Ország 
euró 

a E U - 1 5 
átlagának 

százalékában 

Bulgária 6 300 2 8 , 0 
Ciprus 19400 86 ,2 
Csehország 13 200 58 ,8 
Észtország 8 6 0 0 38 ,5 
Magyarország 11500 51 ,1 
Lettország 6 7 0 0 30 ,0 
Litvánia 7 500 33 ,3 
Málta 12600 5 6 , 3 
Lengyelország 8 9 0 0 39 ,4 
Szlovákia 10800 47 ,9 
Szlovénia 15 600 6 9 , 4 
Románia 5 200 23 ,3 
Törökország 5 900 2 6 , 3 

Forrás: EC [2003a]. 
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Az egy főre jutó GDP (vásárlóeró'-paritáson) ezekben az országokban átlagosan nem 
éri el az Európai Unió átlagának 60 százalékát sem (8. táblázat). A foglalkoztatottak nem 
csekély hányadát is a szegénység kockázata veszélyezteti (9. táblázat). További „sajátos-
ság", hogy a lakosság egészségi állapota rosszabb ezekben az országokban, mint a régi 
EU-tagországokban. A születéskor várható élettartam az összes közép-kelet-európai or-
szágban elmarad a régi EU-tagországok átlagától (lásd a 4. táblázatot). (Magyarország a 
nó'k és férfiak körében is a legalacsonyabb várható élettartamú országok csoportjába 
tartozik.) (EC [2003ű].) 

Az elmúlt évtizedben a jóléti rendszerek átalakultak a közép-kelet-európai országokban. 
Ennek okai a rendszerváltás, a változó szükségletek, továbbá olyan új problémák megjele-
nése, mint a munkanélküliség és a szegénység. A változások a létező struktúra „átformálá-
sát", reformját jelentik inkább, mint radikális átalakítást. A közös hagyományok a jelenlegi 
átalakulás fontos befolyásoló tényezői napjainkban is. E reformok során azonban az euró-
pai (konzervatív és szociáldemokrata) és az angolszász (liberális) szociálpolitika közötti 
ideológiák szembekerültek egymással. Az intézményi rendszer átalakítása során a közép-
kelet-európai országoknak különböző koncepciókkal kellett szembesülniük attól függően, 
hogy német, brit vagy skandináv tanácsadók érkeztek az országukba. 

9. táblázat 
A szegénység kockázata a foglalkoztatottak/önfoglalkoztatottak körében 

az új EU-tagországokban és a csatlakozásra váró országokban 

A szegénység kockázata 

Ország a foglalkoztatottak 
körében 

foglalkoztatott 
családfővel 
rendelkező 

háztartások körében 

Relatív kockázat* 

Bulgária 9 ,1 25 ,1 79,8 
Csehország 5 ,0 43 ,7 178,6 
Észtország 17,4 45 ,2 179,4 
Magyarország 7 , 6 43 ,9 124,6 
Lettország 16,8 43 ,8 151,4 
Litvánia 9 , 0 73 ,9 90,0 
Lengyelország 10,5 75,6 97,2 
Szlovákia 9 , 0 n. a. 82,6 
Szlovénia 4 ,1 42,5 63,1 
Románia 28 ,0 55,5 368,4 

* A foglalkoztatottak szegénységi kockázata összehasonlítva a teljes lakosságéval. 
Forrás: EC [2003a], 

Az átalakulás fő irányai a régióban következők: 
1. a korábbi állami rendszer privatizációja az egészségügyben és a nyugdíjellátásban; 
2. a szociális alapháló kiépítése, amely kiegészíti a foglalkoztatáshoz kötődő társada-

lombiztosítást; 
3. a hozzájárulások-juttatások kapcsolatának erősítése a nyugdíjbiztosításban és a biz-

tosítási alapú finanszírozás térnyerése az egészségügyi szektorban; 
4. a szociális védelem pénzügyi kiszámíthatóságának megteremtése a társadalombizto-

sítás és az állami költségvetés szétválasztása útján. 
A nyugdíjrendszerekben a változások fő iránya a magánpénztárakba kötelezően befi-

zetendő megtakarítások és az önkéntes megtakarítások pillérének bevezetése. Bár az ön-
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gondoskodás hatóköre még korlátozott a tekintetben, hogy felválthassa a munkajövedel-
meken alapuló, hagyományos első pillér feladatát, de már a Világbank modelljének irá-
nyába történő elmozdulást jelent. A magánnyugdíjalapok pénzeszközeit Lengyelország-
ban és Magyarországon döntően kormánykötvényekbe fektették be a működés kezdetén. 
Ugyanakkor a nyugdíj-biztosítótársaságok nagy része külföldi tulajdonban van. (így Ma-
gyarországon az önkéntes magánnyugdíjpénztárak aktíváinak 75 százalékát külföldi tár-
saságok „menedzselik".) (EC [2003a], Study on the Social Protection ... [2002].) 

Az egészségügy területén a biztosítás (az egészségügyi járulék stb.) bevezetése és a 
privatizáció (a járóbeteg-ellátásban stb.) szintén általános tendencia a közép-kelet-euró-
pai országokban, bár az állam szerepe eltérő, és a megoldások különböznek (így nemzeti 
biztosítási rendszerek területi egységekkel; az állami, regionális ágazati és foglalkozás 
szerinti biztosítási alapok versenye). 

A szegénység és a társadalmi kirekesztettség „kezelése" különösen fontos kérdés a 
csatlakozási folyamatban. Az 1990-et követő időszakban a közép-kelet-európai orszá-
gokban nőtt a társadalmi egyenlőtlenség és a szegénység. A szegénység és társadalmi 
kirekesztettség megakadályozását szolgáló politikában inkább a problémák hasonlósága, 
semmint a politikák hasonlósága figyelhető meg. Számos országban még a 2000-es évti-
zed elején sem határozták meg a hivatalos szegénységi küszöböt, olyan speciális szociális 
védelmi „eszközök" sem léteztek, amelyek minimális jövedelmet biztosíthattak volna. A 
közelmúltban előtérbe került a társadalmi kohézió erősítése (gyakran az EU-politika ha-
tására). 

A korporativizmus, a szociális partnerség érvényesülése, a társadalom különböző ér-
dekszféráinak és csoportjainak alkuképessége területén nagyon lényeges a különbség a 
régi tagországok és a közép-kelet-európai országok között. A közép-kelet-európai orszá-
gokban a társadalmi-gazdasági modellváltást követően a korporativizmus nem erősödött 
meg. Ennek okai sokrétűek: a civil szervezetek még csak szerveződnek, a szakszerveze-
tek hangja a korábbi politikai funkciók miatt nem érvényesül a kívánatos mértékben, a 
munkaadói szervezetek sem „egységesek" stb. (EC [2003ö]). 

Az új EU-tagországok és a csatlakozásra váró országok mindegyikének szociális ki-
adásaira vonatkozóan összehasonlítható adatok még nem állnak rendelkezésre. A közölt 
adatok forrása számos ország esetében mindössze becslés (IMF stb.), de az elemzők 
szerint az adatok a változási irányok bemutatására és összehasonlítására alkalmasak. Ha 
a jóléti állam szerepének értékelésére összefoglaló mutatóként a szociális kiadások része-
sedését vizsgáljuk a GDP-ben, azt látjuk, hogy a közép-kelet-európai országokban ez a 
mutató alacsonyabb, mint a régi EU-tagországokban. A szociális kiadások szintje a GDP-
ben az 1990-es évtized elején körülbelül 26 százalékot tett ki Csehországban, Lengyelor-
szágban, Magyarországon, Szlovákiában és Szlovéniában, valamivel alacsonyabb volt a 
Baltikum országaiban. Az 1990-es évtizedben a szociális kiadásokat kevésbé érintette a 
gazdasági visszaesés, mint más területeket: az évtized végére a legtöbb országban része-
sedésük a csökkenő GDP-ben csak kis mértékben esett vissza, néhány országban (például 
Bulgáriában, Csehországban, Romániában) még emelkedett is (lásd a 10. táblázatot). 

A szociális kiadásokon belül a nyugdíjakra és az egészségügyre fordított eszközök 
teszik ki a legjelentősebb részt. Nyugdíjakra ezen országok többségében - a régi tagor-
szágokhoz hasonlóan - a GDP 8 és 14 százalék közötti részét fordítják (lásd a 3. és a 10. 
táblázatot). Lengyelország és Szlovénia áll az élen (14 százalék körüli), Románia az 
utolsó a rangsorban (6 százalék körüli részesedéssel). Magyarország 9 százalékos része-
sedéssel a középmezőnyben helyezkedik el. Az egészségügyi kiadások részesedése a 
GDP-ben a közép-kelet-európai országokban elmarad a régi tagországokétól: Szlovákiá-
ban, Magyarországon, Csehországban, Litvániában és Szlovéniában a legmagasabb (7 
százalék körüli), Lettországban, Bulgáriában és Romániában a legalacsonyabb (4 száza-
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10. táblázat 
A szociális kiadások, nyugdíjkiadások és az egészségügyi kiadások a GDP százalékában 

az új EU-tagországokban és a csatlakozásra váró országokban 

Szociális kiadások összesen Nyugdíjkiadások Egészségügyi kiadások 

1996 2000 1996 2000 1996 2000 

Bulgária 12,1 17,9 6,9 9 ,5 2,9 3,7 
Ciprus 11,9 n. a. 1,6 n. a. 5,7 n. a. 
Csehország 17,4 19,5 8,1 9 ,4 6,5 6,6 
Észtország n. a. 15,2 7,6 7 ,6 6,1 6,1 
Magyarország 24,8 23,2 9,8 9,1 7,2 6,8 
Lettország 17,5 17,8 11,3 11,4 4,2 3,5 
Litvánia 14,2 15,8 6,1 7 ,3 6,2 6,6 
Málta 19,3 19,8 5 ,4 5,5 6,6 7,6 
Lengyelország 25,5 24,0 n. a. 13,5 4,8 4,2 
Szlovákia 23 ,3 21,7 8,2 7 ,9 8,2 7,1 
Szlovénia 25,5 n. a. 14,5 14,5 6,6 6,6 
Románia 10,6 13,9 5,2 6 ,4 2,7 3,7 
Törökország n. a. 11,6 3,5 5 ,9 3,8 2,3 

Forrás: Study on the Social Protection ... [2002], 

lék alatti). A munkanélküliséggel és egyéb szociális támogatásokkal kapcsolatos ráfordí-
tások részesedése alacsony a régi tagországokkal összehasonlítva. 

A közép-kelet-európai országok többsége már jól felkészült a koordináció nyílt mód-
szerének alkalmazására. Ezt a csatlakozás előkészítése is elősegítette, sőt mivel a szoci-
ális ellátórendszerek átalakítása még folyamatban van, a koordináció nyílt módszerének 
bevezetése hatékonyabb lehet, mint a régi EU-tagországokban. A régi tagországokban 
ugyanis az új adatok „előállítása", a monitoring rendszer bevezetése hatással van a fenn-
álló rendszerek működésére. Ezért az érintettek, a nyomásgyakorló csoportok az új mu-
tatók bevezetését akadályozhatják. A mutatók cseréje is költségesebb, mint az új EU-
tagországokban és a csatlakozásra váró országokban, ahol az átalakulás során azonnal az 
új mutatókat vezetik be (EC [2003a]). 

Záró megjegyzések 

Az európai szociális gondolkodás J. Rawls társadalmi igazságosság koncepciójához áll 
közel: azt vallja, hogy a társadalmi összetartozás és az egyenlőtlenségek csökkentése a 
gazdasági hatékonyság növelését szolgáló bármely stratégiának szerves összetevői. Az 
európai szociális modell a jövőben is megőrzi az alapvető európai szociális értékeket, 
mint a szolidaritás és az igazságosság. A fejlett szociális védelmi rendszer fontos elem az 
EU stratégiai céljának elérésében, abban, hogy a régió 2010-re a legversenyképesebb 
gazdasági övezetté váljon a világon. A társadalmi összetartozás támogatása az európai 
politika kulcsfontosságú célja. 

A közép-kelet-európai országok és a régi tagországok szociálpolitikája közötti „rés" 
megítéléséhez az intézményi, strukturális elemeket és a juttatások szintjeit kell értékelni. 
Számos közép-kelet-európai országban jelentős intézményi reformokat valósítottak meg 
(különösen a nyugdíjrendszerben), ugyanakkor néhány országban még strukturális prob-
lémák vannak jelen, a régi tagországokkal összehasonlítva a juttatások abszolút és relatív 
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szintjében elmaradás tapasztalható (a nyugdíjak GDP-ből való részesedésének kivételé-
vel). Ennek oka részben a közép-kelet-európai országok alacsonyabb szintű gazdasági 
teljesítménye (az egy főre jutó GDP vásárlóértéken mérve átlagosan kevesebb, mint a 
régi EU-tagországok átlagának a fele), a finanszírozást biztosító erőforrások hiánya. 
Ugyanakkor a rendszerváltás hatásai (így a magánfinanszírozás terjedése, ami különösen 
a nyugdíjrendszerre jellemző) a régióban a szociális rendszert a hagyományos kontinen-
tális és szociáldemokrata jóléti államtól a liberális, angolszász modell irányába „mozdít-
ják el". A szociális védelem területeinek elemzése arról tanúskodik, hogy a szociálpoli-
tikában a konvergencia a közép-kelet-európai országok között erősebb, mint a régi EU-
tagországok között. 

Mivel a közép-kelet-európai országokban a liberális, angolszász modell intenzív tér-
nyerése zajlik, paradox módon a tanulási folyamat „fordítottja" lehet a jelenlegi történel-
mi átalakulás során megszokottnak: a posztszocialista országokban az intézményi átala-
kítás során felhalmozott tapasztalatokból a régi EU-tagországok „tanulhatnak". 

A tagországok számának hirtelen növekedése következtében a szociálpolitika EU-szin-
tű koordinációja sokkal bonyolultabbá válik. Ez az új feltétel a koordináció nyílt módsze-
rében változtatásokhoz vezethet. A koordinációban ugyanis erősödhetnek a következő 
kockázatok: az output hatékonyságának csökkenése, a szereplők csalódottságának kiala-
kulása. Megoldásként már napjainkban a 25 kormány részvételével magvalósuló koordi-
nációs folyamat egyszerűsítését, a monitoring gyakoriságának csökkentését javasolják. 
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TUDOMÁNYOS TÁJÉKOZTATÓ 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. március (306-310. o.) 

Kérdőjelek az Európai Unió további keleti bővítése körül 

Európai Összehasonlító Közgazdasági Társaság vándorgyűlése, 
Belgrád, 2004. szeptember 23-25. 

Az 1990-ben alakult Európai Összehasonlító Közgazdasági Társaság (European Association 
for Comparative Economie Studies, EACES) nyolcadik alkalommal megrendezett ván-
dorgyűlésére Belgrádban került sor. A tisztújítással egybekötött tudományos szimpózium 
helyszínéül az 1937-ben alakult Közgazdaságtudományi Kar előadótermei szolgáltak. A 
jól szervezett találkozó lehetőséget kínált a komparatív közgazdaságtanban tevékenykedő 
európai és más földrészekről érkező kutatók számára, hogy az Európai Unió kibővítésé-
nek eddigi és várható folyamatairól, valamint a tudományág helyzetéről eszmét cserélje-
nek. A plenáris ülés három rangos kulcselőadása mellett hét szekcióban több tucat élénk 
vitáktól kísért prezentáció hangzott el a két nap alatt. A következőkben a konferencia 
előadásainak rövid szemlézése következik, törekedve arra, hogy a legjellemzőbb kulcs-
gondolatokat és vezérelveket összegyűjtsük. 

Az első plenáris előadáson Michael Landesmann (a The Vienna Institute for International 
Economie Studies igazgatója) a gazdasági átalakulás munkapiaci következményeiről be-
szélt a kelet-közép-európai országokban egy igen gazdag adatbázis felhasználásával 
(Economie Restructuring and Labour Markets). Elsőként felvázolta a főbb munkapiaci 
trendeket a posztszocialista országokban. Általános európai tendencia, hogy a GDP gyor-
sabban nő, mint a foglalkoztatottság, de ez a különbség sokkal nagyobb mértékű a kelet-
közép-európai államokban. Egyedül a szolgáltatóágazatokban található erős pozitív kor-
reláció a munkahelyek teremtése és a teljesítmény növekedése között. 

A terület egyik legnagyobb problémája a munkapiaci aktivitás alacsony szintje a tér-
ségben. A tranzíciós országok helyzetét összevetve az uniós adatokkal kitűnik, hogy 
mind a nők, mind az idősebbek, mind a fiatalok részvételi rátája nagyobb a régi uniós 
országokban, mint az új tagállamokban. A legmagasabb iskolai végzettség szempontjá-
ból már vegyesebb a kép: a kelet-közép-európai államokban kisebb a rendkívül ingatag 
munkapiaci pozíciójú, csak alapfokú végzettséggel rendelkezők aránya, mint az EU-15-
ben különösen meglepő a különbség, ha a déli periféria országaival vetjük össze a kelet-
közép-európai adatokat. Ugyanakkor a diplomával rendelkezők részaránya kisebb az új 
tagállamokban. Biztató ehhez kapcsolódóan az elmúlt években kibontakozott egyértelmű 
trend: a felsőfokú oklevelet szerzők száma gyorsan növekszik, míg erőteljesen csökken a 
csak alapfokú oktatásban részesültek száma, vagyis a munkaerő-állomány dinamikusan 
alkalmazkodik a piac igényeihez. 

Egy újabb fontos különbség, hogy az EU-15-ben a munkahelyek tömeges megszűnése 
a feldolgozóiparban játszódik le, míg a kelet-közép-európai országokban az agrárszek-
torban. A foglalkoztatás rugalmassága nagyon alacsony mind Nyugat-Európában, mind a 
frissen csatlakozott gazdaságokban, ami a közeljövő kilátásait is borúsra festi, hiszen a 
felzárkózási időszakban.reális az esélye a munkahelyek nélküli növekedésnek. 

A második kiemelt előadásban Eric Berglöf (Stockholm Institute of Transition 
Economies) a pénzügyi közvetítő rendszer kelet-közép-európai átalakulásának tapaszta-
lataival foglalkozott (Emerging Capitalism: Somé Lessons from Financial Transition). 
Hangsúlyozta, hogy a térségben a pénzügyi intézményrendszer mindeddig csekély szere-
petjátszott a transzformációs recesszió utáni növekedés során. A rendszerváltó országok 
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között ugyanakkor jelentős diszkrepancia alakult ki ezen a területen. Az egyik, azóta 
jellemzően uniós taggá váló csoportban a pénzügyi struktúra megerősödése és moderni-
zációja kísérte a gazdasági felzárkózást. Ezzel szemben a volt szovjet köztársaságok egy 
ördögi körben találták magukat: a törékeny intézmények és a puha költségvetési korlát 
fennmaradása makrogazdasági instabilitást és pénzügyi válságokat szült, amelyek tovább 
gyengítették a kiinduló szerkezetet. A fejlett országokkal ellentétben tehát a posztszocialista 
gazdaságokban nem található oksági kapcsolat a pénzügyi rendszer fejlettsége és a növe-
kedés között, az átmenet során mindkettőt egy mélyebben fekvő tényező, az adott kor-
mányzatok cselekvési képessége határozta meg. Azokban az országokban, amelyekben a 
piacgazdasági és demokratikus hagyományok erősebben éltek, illetve közelebb voltak a 
horgonyszerepben lévő Európai Unióhoz, az állam képes volt megteremteni a jogbizton-
ságot, a fiskális és monetáris stabilitást és a kemény költségvetési korlátot az üzleti sze-
replők számára. 

A pénzügyi rendszer egyik meghatározó jellemzője, hogy fejlettsége szoros kapcsolat-
ban áll a demokrácia és a jogrend fokával. Ha nagyok a társadalmi szakadékok egy 
országban, akkor a politikai küzdelem logikája nem kedvez a jogbiztonság erősítésére 
tett erőfeszítéseknek, hiszen ilyen helyzetben a szegények a nagyobb állami újraelosztást 
választanák inkább, míg az elit rétegek magánintézmények fenntartásával érik el jogaik 
kikényszerítését (vö. az orosz oligarchák magánhadseregei). Egy sajátos fejlődési csap-
dahelyzet alakul így ki, amikor a jogi garanciák megteremtését a választók nem támogat-
ják, ami elriasztja a gazdasági szereplőket a befektetésektől. A csapda kikerülésére a 
rendszerváltó országokban érdekeltté kell tenni a széles tömegeket a demokratikus nor-
mák iránt, például azzal, hogy tulajdonhoz (föld, üzletrész) juthatnak. 

A közép-kelet-európai országokban nem könnyen indul meg az a fejlett országokban 
megfigyelhető folyamatos szerkezeti átrendeződés, amelyben a bankokkal szemben a 
tőkepiacok részesülnek előnyben. Nincs lehetőség előreugrásra Berglöf szerint, ugyanis a 
szabályozási és intézményi gyengeségek a banki alapú közvetítést helyezik előtérbe, mivel 
ilyen környezetben a bankok még mindig alkalmasabbak a hitelezői jogok védelmére. 

A tőkepiacok fejlesztése és a prudens banki gazdálkodás ösztönzése tehát fontos lépé-
sek lehetnek az átalakulás során. A mikroszintű reformok mellett szükség van a gazda-
ságpolitikai fegyelem megteremtésére is, különben a pénzügyi intézmények a rendelke-
zésre álló forrásokkal nem a kockázatosabb magánszektort, hanem az állami szerveket 
hitelezik, és így fellép a kiszorítási hatás. A vállalati szektor elégséges finanszírozása 
elengedhetetlen a tartós fellendüléshez, vagyis a pénzügyi közvetítő struktúra fejlettség-
ének jelentősége rohamosan nő a térségben. 

A záró plenáris előadás keretében Jan Svejnar (University of Michigan) számolt be 
egy kiterjedt kutatási program eredményeiről, amelyben kollégáival empirikus eszkö-
zökkel vizsgálta a felzárkózó európai gazdaságok vállalati szektorának világpiaci ver-
senyképességét (Are Firms in Emerging Markets Catching-up with World Standard?). Az 
1992-2000 közötti időszak adatain elvégzett felmérés két országot választott ki: a közép-
kelet-európai tranzíciós modellt reprezentáló Csehországot, valamint a keleti átalakulási 
mintát képviselő Oroszországot (körülbelül 2000, illetve 15 000 vállalat szerepelt a min-
tában). A következő fő eredményekről számolt be az előadó: a világpiaci színvonalat 
közelítő külföldi tulajdonban lévő vállalatok hatékonyabbak a hazai tulajdonú cégeknél, 
és ez a különbség Oroszországban sokkal nagyobb és egyre növekszik. A hatékonysági 
rés magyarázatára megfogalmazott előzetes hipotézisek statisztikailag is alátámaszthatók 
voltak. Az egyik ilyen érv azt hangsúlyozza, hogy a hazai cégek lassabban tanulják meg 
és ültetik át a modern vállalatvezetési és szervezési módszereket. Egy másik tényező az, 
hogy a külföldi tulajdonban lévő cégek eleve magasabb versenyképességi szintről indul-
nak a hazai új alapítású vállalatokkal összevetve. Azt az okot is igazolták empirikusan, 
hogy a külföldi cégek a privatizációs vagy felvásárlási ügyletek során kiválogatták, ki-
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szemezgették a legjobb helyi cégeket, ami önmagában is hozzájárult a hatékonyságbeli 
különbségekhez. 

Az eddigi eredmények nagyrészt összhangban voltak a várakozásokkal, de azt is meg-
vizsgálták, hogy a hatékonyabban szervezett külföldi vállalatok megjelenése a helyi gaz-
daságban pozitívan vagy negatívan hatott-e. Talán meglepő, de a mintát tekintve a 
„túlcsordulások" eredője negatív a számítások szerint, de míg Csehországban ez az effek-
tus egyre mérséklődik, addig Oroszországban folyamatosan erősödik. A gazdaságpolitika 
számára az a tanulság fogalmazható meg, hogy a visegrádi országok átalakulási stratégiája 
nem tudta csökkenteni a világstandardoktól való elmaradást, a keletebbre fekvő átalakuló 
gazdaságok modelljében a korábban is nagyon széles hatékonysági rés tovább növekedett. 
A világpiaci minőségi kihívásokat a térség gazdaságai csak a vállalati szektor további libe-
ralizációjával, valamint a külföldi tőke intenzív bevonásával tudták/tudják kezelni. 

A szimpózium egyik nagy figyelemmel kísért szekciójában az előadók az összehason-
lító közgazdaságtan jelenlegi dilemmáit és jövőjét igyekeztek feltérképezni. A leggyak-
rabban ismételt kérdés az volt, hogy marad-e még egyáltalán terepe a komparatív szem-
léletnek a kelet-közép-európai országok fokozatos betagozódásával a nyugati integrációs 
szervezetekbe. Bruno Dallago, a Trentói Egyetem tanára előadásában (The Old and the 
New CES: A Synthesis) a fenti témára adott válaszát az intézményi változatosság fontos-
sága kapcsán fejtette ki. Az összehasonlító közgazdaságtan legfontosabb hozzájárulása a 
tudomány fejlődéséhez az eltérő intézményi struktúrák hatékonysági következményeinek 
reflektorfénybe állítása volt. Ezt az összefüggést egyszerűen szemléltetni lehet a termelé-
si lehetőségek határával analóg elemzési eszközzel, az intézményi lehetőségek határával. 
A vízszintes tengelyen a diktatúrából, míg a függőlegesen az anarchiából fakadó társa-
dalmi veszteségeket ábrázolhatjuk, ebben a térben húzódik az intézményi lehetőségek 
határa, amely mentén minimalizálni lehet a társadalmi károkat. A döntő kérdés ebben az 
elemzési keretben, hogy az egyes társadalmak milyen költségekkel és milyen szabadság-
fokkal képesek a görbe mentén elmozdulni. Dallago hangsúlyozta, hogy az országok 
nem teljesen szabadok ebben a mozgásban, az eltérő jogi és kulturális tradíciók határokat 
szabnak. Abban is vita van a kutatók között, hogy folytonos-e ez a határgörbe, vagy 
netán vannak benne áthatolhatatlan szakadások is. 

Michael Keren, jeruzsálemi professzor rendszerelméleti megközelítésből tárgyalta a 
szekció kiinduló kérdését (Why We Need a Model of Economy as a System: the 
Unexpected Course of Transition). Nézete szerint a profitmaximalizáló hozzáállás nem 
mindenképpen érvényre jutó adottság egy cég életében, hanem olyan magatartás, amit 
a gazdasági feltételrendszer kényszerít ki. A szocializmusban vagy a kiterjedt mono-
polpiacokon ezért nincs ösztönző a profitok növelésére a vállalati szektorban. A gazdasá-
gi környezettől függ, hogy a szereplők a hatékonyságnövelésben és a versenyben keresik 
a jövedelmük növelésének forrását, vagy a társadalmilag nem produktív járadékvadásza-
tot részesítik előnyben. A költségvetési korlát keménységének foka meghatározza azt, 
hogy a gazdasági ösztönzők merre terelik a vállalatokat. Az előadó meggyőződése sze-
rint az összehasonlító közgazdaságtan olyan elméleti keretet nyújt, amely révén eredmé-
nyesen lehet elemezni a gazdasági rendszerek különbségeit és fejlődési mintáit. 

Dániel Daianu, az EACES leköszönő elnöke egy harmadik nézőpontból látta igazolt-
nak a komparatív megközelítés létjogosultságát (Paradigm Competition and Comparative 
Economics). Értékelése szerint a főáramú ideológia és az abból fakadó megoldások nem 
voltak sikeresek a legtöbb gazdasági probléma esetén. A feltörekvő piacokon a washing-
toni konszenzus javaslatainál gyakran sikeresebbnek bizonyult a helyi körülményekhez 
illeszkedő speciális politika. Bár kétségkívül van néhány olyan alapkérdés, amelyben 
mára konszenzus alakult ki a különféle közgazdasági paradigmák között, ezek mellett 
sokkal több éles vitát kiváltó dilemma maradt. A román professzor a széles egyetértéssel 
találkozó nézetek közé sorolta például a piacok dominanciáját az allokációs folyamatban, 
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továbbá a jogrend szükségességét, illetve a külső nyitottság megteremtését. Továbbra sincs 
azonban összhang a szakmán belül olyan fontos ügyekben, mint a gazdaságpolitikai mix 
optimális összetétele, a tőkeáramlások liberalizálásának időzítése, az árfolyamrendszer meg-
választása, az adórendszer szerkezete vagy a nemzetközi pénzügyi intézmények szerepe. 
Ezeken a területeken sokszínű megoldások élnek egymás mellett a világban, ami gyümöl-
csöző kutatási lehetőségeket teremt az összehasonlító közgazdaságtan számára. 

A konferencia résztvevői megkülönböztetett figyelmet szenteltek a közös valutára való 
felkészülés folyamatának, illetve az eurózónás csatlakozás időzítési problematikájának. 
Djordje Djukic, a Belgrádi Egyetem közgazdasági fakultásának oktatója az árfolyam-
politika megválasztásának közgazdasági dilemmáiról beszélt a kis, nyitott országok ese-
tében (The Choice of Optimál Exchange Rate Regime in a Small Open Economy). Elő-
adásában amellett érvelt, hogy az árfolyamrendszerek megoszlásának vizsgálatakor cél-
szerű a tényleges nominális árfolyampályát szem előtt tartani, nem pedig a hivatalosan 
deklarált politika alapján kategorizálni az országokat. Az elmúlt másfél évtizedben e 
csoportosítás szerint a rugalmas rezsimek törtek előre minden országcsoportban, különö-
sen a feltörekvő országokra jellemző a fenti elmozdulás. A közös valuta bevezetésének 
feltételeire készülő kelet-közép-európai országokban is alkalmas lehet a lebegő árfolyam-
rendszer a szükséges dezinflációs folyamat levezénylésére, de a gazdaságpolitika fegyel-
mezettsége ilyenkor is elengedhetetlen, különben a monetáris kondíciók túlzott volatilitása 
okoz gazdasági problémákat. 

Mario D. Nuti, a Római Egyetem professzora a közös valuta átvétele kapcsán felmerü-
lő közgazdasági problémákat elemezte előadásában (The Introduction ofthe Euró in Central 
and Eastern Europe). Szembeszállt az új tagállamokban az euró mihamarabbi átvételét 
sürgető felfogással, amit egyébként e beszámoló szerzői is képviseltek a konferencián. 
Álláspontja szerint az euró átvétele jóval komolyabb feszültségekkel járó intézkedéseket 
követel, különösen a fiskális kiigazítások terén. Élesen kritizálta az uniós intézmények 
magatartását, amelyek rendszeresen új értelmezést közölnek a maastrichti kritériumok-
ról. Kiváltképpen az árfolyam ingadozásának határai körül van rengeteg zavar és félreér-
tés, ami természetesen bizonytalanságot kelt a felkészülés kiszámíthatósága szempontjá-
ból. Az olasz kutató arra hívta fel a figyelmet, hogy a valutatanács szigorú rendszere sem 
old meg mindent ebben a kényes időszakban. Sőt, értelmezése szerint, a szigorúan rög-
zített rezsimet választó országoknak tanulniuk kellene a közelmúltbeli argentin tapaszta-
latokból: nem biztos, hogy célszerű az ERM-2. széles sávos rendszerében veszélyként 
megjelenő kisebb krízisek megelőzése érdekében implicit módon vállalni a valutatanács 
fenntarthatatlanságával együtt járó súlyos pénzügyi válság kockázatát. 

Laurian Lungu, a Cardiffi Egyetem munkatársa az utóbbi évtizedben nagyon gyorsan 
terjedő és a kelet-közép-európai térségbe is divatos inflációs célt követő rendszer romá-
niai bevezetésével kapcsolatban fejtette ki az álláspontját (Inflation Targeting between 
Rhetoric and Reality: The Case of Transition Economies). Bírálta e szisztémát, ugyanis 
Románia az eddigi pragmatikus monetáris stratégiájával is sikeresen csökkentette az inf-
lációt az elmúlt években. A felzárkózó országokban egyébként is sajátos nehézséget okoz 
az inflációs célt követő szisztéma adaptálása. A talán legfontosabb probléma abból fakad, 
hogy ezekben a nyitott országokban továbbra is meghatározó jelentőségű marad a nem-
zeti valuta árfolyama, így könnyen adódhatnak inkonzisztens többes célok a monetáris 
politika számára. Természetesen a rendszer hatékonyságát alapvetően megkérdőjelezi, 
ha az inflációs és az árfolyamcél ellentmondásba keveredik egymással. Hozzátette még, 
hogy nem is a konkrét hivatalos stratégia a fontos egy ország számára, hanem az, hogy 
megvalósuljon a fiskális és a monetáris politika kellő szintű koordinációja. 

A térség országainak egyik fontos teendője az inflációs ráták közelítése a nyugat-
európai szintekhez, likká Korhonennek, a finn jegybank kutatójának előadása a tranzíciós 
államok dezinflációs időszakok vizsgálatával foglalkozott (Observations on Disinflation 
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in Transition Economies). Éles közgazdasági különbség van a magas infláció letörése, 
valamint az eleve moderált infláció további csökkentése között. Míg az előbbi szinte 
mindig összekapcsolható az államháztartási fegyelem helyreállításával, az utóbbi hátteré-
ben a szigorú monetáris politikát gyakorló független jegybankok állnak. Amellett, hogy 
statisztikailag közismerten szignifikáns kapcsolat van a jegybanki autonómia és a dezinfláció 
sikeressége között, nincs egyértelmű recept a konkrét intézményi megoldásra. Különféle 
monetáris és árfolyam-politikai rendszerek bizonyultak hatékonynak az infláció leszorítá-
sában, de mindig szükség volt a gazdasági intézményrendszer megfelelő szuverenitására. 

A konferencia helyszíne és címe is jelezte, hogy az Európai Unió további keleti bőví-
tése kiemelt témaként szerepelt a szimpóziumon. Milica Uvalic a Perugai Egyetemről 
széles áttekintést adott az Unió és a Balkán nyugati részén fekvő országok (Albánia, 
Bosznia-Hercegovina, Horvátország, Macedónia, Szerbia és Montenegró) fejlődő kap-
csolatrendszeréről (Future European Union Enlargements? The Case of Western Balkans). 
A balkáni nemzetek a kelet-közép-európai országokkal ellentétben egészen a közelmúltig 
nem tudták intenzívvé tenni az integrációs kapcsolataikat Brüsszellel, elsősorban a jugo-
szláv háborúk és az ezeket kísérő katonai konfliktusok miatt. 1999 előtt a térséggel kap-
csolatos uniós politikát alkalmi rögtönzések jellemezték, egyedül Albánia kapott jelenté-
kenyebb pénzügyi segítséget. A térség többi országába érkező humanitárius segélyek 
nem voltak érdemi hatással a stabilizálódás folyamatára. 

A koszovói válságot követő fegyveres NATO-beavatkozás után egy stratégiai szem-
pontokat is figyelembe vevő program indult el az említett öt ország számára (Stabilization 
and Association Process). A keretcsomag kereskedelmi engedményeket (a térségből az 
EU-ba irányuló forgalom 95 százalékára eltörölték a vámokat) és pénzügyi támogatáso-
kat is tartalmazott, továbbá kilátásba helyezte az uniós tagságot a térség államainak. 
További kedvező fejlemény volt Horvátország tagjelöltté válása 2003-ban, valamint az a 
tény, hogy pozitív kicsengésű országjelentések készültek Brüsszelben Szerbia és Monte-
negró kivételével a balkáni országokról. Mindemellett Uvalic több területen is szüksé-
gesnek látja a kapcsolatok fejlesztését: egyensúly megteremtése a humanitárius segélyek 
és az újjáépítési támogatások között, pótlólagos kereskedelmi liberalizáció; a csatlakozá-
si ütemterv határozott kijelölése. Az érintett balkáni államok részéről fontos lenne a 
regionális együttműködés erősítése, illetve a belső viták, feszültséggócok rendezése. Az 
említett ígéretes jelek dacára a professzor asszony a 2004-es bővítésnél vontatottabb és 
bonyolultabb csatlakozási folyamatot prognosztizált a teljes régiónak. 

A következő előadásban Mihajlo Crnobrnja, a szerbiai nemzetközi gazdasági kap-
csolatok minisztériumának munkatársa szintén azon meggyőződését hangoztatta, hogy 
a SAP program fontos előrelépés a nyugat-balkáni térség diplomáciai és gazdasági 
kapcsolatrendszerében (EU Needs a Policy of Engagement in Western Balkans). Habár 
érvelése szerint a szigorú feltételesség érvényesítése nem a legkedvezőbb a stabilitás 
megteremtéséhez, ezért azt javasolta hogy az EU markánsabban kötelezze el magát 
politikailag a térség mellett, ami nem járna automatikusan együtt a belépési kritériu-
mok fellazításával. 

A kétnapos tudományos rendezvény záróakkordjaként a hagyományok szellemében 
sor került a tisztújításra: Milica Uvalicot választották meg a következő kétéves periódus-
ra az EACES elnökének. Az alelnök Will Bartlett lett, aki a Bristoli Egyetem képvisele-
tében vállalta a következő, 2006. évi vándorgyűlés megszervezését is. 

Győrffy Dóra-Jankovics László 

Győrffy Dóra a Közép-Európai Egyetem PhD-hallgatója. 
Jankovics László egyetemi adjunktus, Debreceni Egyetem Közgazdaságtudományi Kar. 
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Kállay László-Imreh Szabolcs: 
A kis- és középvállalkozás-fejlesztés gazdaságtana 

Aula, Budapest, 2004, 312 oldal 

Sokszor kezdődik egy olyan közhellyel egy könyv recenziója, hogy „hiánypótló műről 
van szó", ami azután vagy igaz, vagy sem. Kállay László és Imreh Szabolcs könyve 
esetében azonban ez a közhely kétségtelen tényen alapul, hazai könyvkiadásunkban ed-
dig még hasonló kötet sem jelent meg. A kis- és középvállalat-fejlesztési kérdésekkel és 
problémákkal nap mint nap találkozunk, az utca emberétől kezdve a leginkább érintett 
vállalkozókon, a különböző intézményeken és szakmai szervezeteken keresztül a politi-
kusokig mindenkinek van véleménye róla. így aki ténylegesen műveli, úgy járhat, mint a 
futballedző: mindenki kritizálja, és úgy gondolja, hogy ő jobban ért hozzá. Ez nem csak 
magyar jelenség, hiszen Dávid Storey híres, többször is utánnyomott könyve bevezetőjé-
ben a brit kisvállalatok kutatása kapcsán hasonló véleményekről ír (Storey [1994] 1. o.). 

Egy könyv értékét a hiánypótlás mellett természetesen sok más tényező is befolyásol-
ja. Az egyik ezek közül az aktualitás, habár a vállalkozásfejlesztés esetében talán helye-
sebb inkább „örökzöld" témáról beszélhetünk. Ennek ellenére a kis- és középméretű 
vállalatok mint önálló kutatási és politikai beavatkozási terület nemzetközi téren is mind-
össze nagyjából húszéves múltra tekint vissza. Emlékeinkben még élénken él a Marxtól 
kezdve többek - így például az innováció atyjának tekintett Joseph Schumpeter - által 
hangoztatott tétel, ami azután Kenneth Galbraith „új ipari államában" kristályosodott ki, 
hogy a kisvállalatok idejétmúlt, alacsony hatékonyságú, pusztulásra ítélt képződmények. 
Galbraith könyvének 1967-es kiadását követően (magyarul: Galbraith [1970]) az elkö-
vetkező tíz év a fejlett piacgazdaságokat megrázó két olajválság, a lassuló gazdasági 
növekedés, a fokozódó munkanélküliség nyomán azután megváltozott a kisvállalatokról 
alkotott kép. Az áttörés azonban közel sem volt egyszerű. Jeffrey Timmons, a vállalko-
zási irodalom egyik atyja, a Babson College már a nyolcvanas években is respektált 
tanára több mint egy évig házalt különböző kiadóknál az Új vállalkozások létrehozása 
című, mára kilenc kiadást megért könyvével, annyira kilógott a sorból a téma (Timmons 
[1985]). A nyolcvanas évek közepén jelent meg egy másik nagy hatású munka a kisebb 
cégek gazdaságban betöltött szerepéről a menedzserirodalom egyik nagy gurujától, Peter 
Druckertól Innováció és vállalkozás címmel (Drucker [1985]). 

A vállalkozásfejlesztési irodalom még ennél is újabb keletű, és halmozódó tapasztala-
tok elméleti megalapozottsággal elkészített elemzése tulajdonképpen az 1990-es évek-
ben kezdődött el. Ilyen szempontból a Kállay-Imreh-könyv beleilleszkedik a nemzet-
közi trendbe. A vállalkozásfejlesztési téma választásának további aktualitásai közis-
mertek, sokszor a napi sajtó által is felkapott, gyakran EU-csatlakozásunkkal is össze-
függő ügyek: a hazai kisvállalatok gyenge versenyképessége, az alacsony szintű inno-
váció, a növekedési problémák, a marginális vállalkozások relatíve nagy száma és a 
végtelennek tűnő támogatási igény. Hozzá kell tenni, hogy ugyanakkor az EU kis- és 
középvállalatai kapcsán nagyjából ugyanezeket a problémákat lehetne emlegetni az Egyesült 
Államokkal összehasonlítva. 

Egy könyv további értékeit meghatározó tényezők közül a témaválasztás mellett ki-
emelkedő a használhatósága és hasznossága, ami azonban szorosan összefügg azzal is, 
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hogy vajon kinek a számára is íródott. A kis- és középvállalkozás-fejlesztés gazdaságtana 
elsősorban felsőoktatási tankönyv, azon belül is inkább az egyetemi (mester) szinten 
vagy utolsó éves főiskolásoknak szól, semmint kezdő hallgatóknak. Az egyetemi szintű 
oktatás egyik fontos eleme az elméleti megalapozottság, ami azonban nem minden eset-
ben kedvelt sem a hallgatók, sem a gazdasági előképzettséggel nem rendelkező más 
olvasók által. A rossz hír az, hogy a könyv elméleti alapjait adó, az intézményi közgaz-
daságtan hátterében lévő tranzakciós költségek irányzat korántsem tartozik a könnyen 
elsajátítható ismeretek közé. Jó hír viszont, hogy a szóban forgó könyvben az elmélet 
ismertetése elegáns, és alapvető mikroökonómiai ismeretekkel is megérthető. A kapcso-
lódó példák, az autópálya-matrica, a pénzügyi hitelezés és közvetítés, a vállalkozásfej-
lesztési szolgáltatások eseteiben is elősegítik, hogy az olvasó a fix tranzakciós költségek 
általános fontosságáról meggyőződhessen, ugyanakkor a szakmailag igényes felhasználó 
is élményhez juthat. További jó hír, hogy a könyv elméleti fejezetei utáni részek, bár 
némileg csökkent hatásfokkal, de mégis viszonylag jól követhetők a tranzakciós költsé-
gek elméletének mélyebb ismerete nélkül is. Ezek az erények bővíthetik a lehetséges 
felhasználók körét a vállalkozásfejlesztéssel foglalkozó nem feltétlenül gazdasági vég-
zettséggel rendelkező szakértőkkel, esetleg politikusokkal is, azonban a mű valószínűsít-
hetően nem lesz a vállalkozók „bibliája". A könyv elsőrendű feladata lehet viszont a jövő 
vállalkozásfejlesztő szakembereinek kinevelésében. 

A használhatóságot érintő további szempont, hogy a könyv vajon mennyire felel meg 
a kis- és középvállalati szektor specialitásainak? Saját kollegáimmal is többször vitatkoz-
tunk már arról, vajon vannak-e egyáltalán egyedi vonásai a kisebb méretű cégeknek, a 
kisvállalati menedzsmentnek vagy éppen e szektor fejlesztésének? Az egyik sarkos véle-
mény szerint a különbség csupán mennyiségi, a már ismert elemzési eszközök, menedzs-
mentmódszerek, fejlesztési utak jól alkalmazhatók ezen a területen is. A könyv alapján 
Kállay László és Imreh Szabolcs véleménye szerint, amit én is messzemenően osztok, a 
kisvállalatok minőségileg különböznek nem csupán a nagyobb méretű cégektől, hanem 
egymástól is. Sajnálatos, hogy a szakirodalom egy része a kisvállalati problémákat a 
nagyvállalatokra kidolgozott eszközrendszerrel és megközelítési móddal tárgyalja. 

Hasonló minőségi különbségek lelhetők fel a vállalkozásfejlesztés kapcsán is. Ezen 
minőségi eltérés jó példája az, amit Kállay László először a Közgazdasági Szemle hasáb-
jain megjelent, széles körű érdeklődést kiváltó cikkében paradigmaváltásnak nevezett 
(.Kállay [2002]). A „hagyományos" piachelyettesítő és az új „piacfejlesztő" modell a 
könyv másik plasztikus, nem csupán közgazdász-szakmabeliek által nyomon követhető 
elméleti alapját adja. A források elérhetőségével és olcsóvá tételével ellentétben Kállay 
és Imreh inkább a rászorultsági és a pénzügyi fenntarthatósági elveket a középpontba 
helyező, elsősorban a kínálati oldalt befolyásoló fejlesztési politikát részesíti előnyben, 
ami, hozzáteszem, jelen recenzió szerzőjéhez is közelebb áll. 

A könyv témaválasztásból következő kötelező eleme a vállalkozásfejlesztés eszközei-
nek ismertetése, amit a második részben tesznek meg a szerzők. Az eszközök pénzügyi 
és nem pénzügyi részekre bontása logikus, mondhatnánk úgy is, hogy magától értetődő. 
A pénzügyi eszközök esetében két témakör, a mikrohitelezés és a (kockázati) tőkebefek-
tetés kapott kiemelt szerepet. A magam részéről szívesen olvastam volna még valamit az 
informális és az angyali tőkebefektetésekről is, amelyek támogatása azonban, hozzá kell 
tenni, nem feltétlenül csak a vállalkozásfejlesztéshez kapcsolódik. A vállalkozásfejlesz-
tés nem pénzügyi eszközeiről szóló fejezet részletesen a mikroszintű, a kisvállalatokat 
közvetlenül érintő szolgáltatásokat tárgyalja. Úgy vélem, hogy egy rövidebb alfejezetet 
megérdemeltek volna a makro- vagy mezoszintű eszközök ismertetése is. 

A könyvíró nehéz feladatai közé tartoznak az olyan részek, amelyek sok felsorolást, 
„halszálkát" tartalmaznak. A kisvállalkozás-fejlesztés nemzetközi tapasztalatai című fe-
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jezetek az Európai Unió, a három fejlett ország és a fejlődő országok eseteiben ilyenek. 
A szerzők dicséretére legyen mondva, ezt a feladatot a feldolgozás nehézsége ellenére jól 
oldották meg, az egyes dokumentumok fő elemei megfelelő mélységben tárgyaltak és a 
szerzők igyekeztek elkerülni az óhatatlan ismétlődéseket is. 

Az Európai Charta, a többéves vállalkozásfejlesztési programok és a zöld könyv tár-
gyalása egy vállalkozásfejlesztési könyv esetében a kötelező penzumok közé tartozik. 
Talán jó lett volna a lisszaboni stratégia kisvállalatokra érvényes részének a tárgyalása is. 
Említést érdemelhettek volna a teljesítményértékelés (benchmarking) módszerén alapuló 
legjobb gyakorlatok, amelyek ismerete révén talán elkerülhetők a vállalkozásfejlesztés 
zsákutcái, és széles körben ismertté válnak a működő politikák. A három fejlett EU-
ország, Nagy-Britannia, Németország és Olaszország kis- és középvállalati politikájának 
ismertetése meggyőzheti az olvasót arról, hogy az EU uniformizálási törekvései ellenére 
is jelenetős különbségek vannak az egyes országok között. Szerencsés lett volna néhány 
kisebb, Magyarországhoz ilyen szempontból jobban hasonló EU-ország, Finnország, 
Dánia vagy a jelenlegi mintatanuló Írország vállalkozásfejlesztési gyakorlatának ismerte-
tése is. Akárhány EU-tagországot vizsgálunk is, a kisvállalatok és vállalkozások esetében 
szembetűnő a lemaradás az egységes kisvállalati politikával jóformán nem is rendelkező 
Egyesült Államokkal összevetve. Magyarországon alighanem igen keveset tudunk a fej-
lődő országok igen kiterjedt vállalkozásfejlesztési gyakorlatáról, ezek bemutatása a könyv 
erősségei közé tartozik. A 8. fejezet meggyőzően támasztja alá, hogy a fejlődő országok-
ban igen jól működő programok vannak, sőt ezek meglepő módon inkább itt kerülnek 
kifejlesztésre, mint a fejlett országokban. Talán vállalkozásfejlesztéssel foglalkozó poli-
tikusainknak, szakértőinknek is inkább itt kellene pozitív példák után kutatni, nem pedig 
a hozzánk sokkal kevésbé hasonló fejlett országoknál? 

A külföldi országok, országcsoportok és nemzetközi szervezetek vállalkozásfejlesztési 
gyakorlatának ismertetése átvisz bennünket a hazai vállalkozásfejlesztés ismertetésére. 
Az egészen a 19. századig jelentős történeti áttekintés a magyar kisvállalati szektor leg-
fontosabb fejlődési lépcsőit tekinti át, arányosan súlyozva az átmeneti gazdaság proble-
matikáival. A 9. fejezet swot-elemzés alapján látható, hogy a hazai kisvállalatok erőssé-
gei mellett még mindig jelentős hátrányok vannak, a veszélyek között pedig a rossz 
hatékonyságú vállalkozásfejlesztési politika is ott szerepel. A 10. Kisvállalkozás-fejlesz-
tés eszközei és szervezeti Magyarországon című fejezet tényszerűen írja le a hazai vállal-
kozásfejlesztés legfontosabb elemeit, a kormányprogramokat, határozatokat, a törvényi 
szabályozást, a Széchenyi-tervet és a könyv írásakor rendelkezésre álló információk alapján 
a nemzeti fejlesztési tervet. A vállalkozásfejlesztési szervezetek szerepének és történeté-
nek tárgyszerű ismertetése a felsőoktatási hallgatóknak talán nem, de a „vájtfülüknek" 
sokat elárul az egyes kormányváltásokat kísérő változásokról és váltásokról. 

Igen korrekt a szerzők megközelítése, hogy a tényszerű leíró részektől elkülönítve 
tárgyalják a magyar kisvállalkozás-fejlesztési politika értékelését. Az ilyen jellegű érté-
kelés azért is nehéz, mert a kritikai megjegyzések nyomán könnyen a szerzőkre sütik a 
pártosodás bélyegét. A Kállay-Imreh-szerzőpáros sikeresen kerülte el a „politikai karan-
tént", és kritikáját adatokra és vállalati felmérésekre alapozta. Valószínűleg a megfelelő 
kellő súlyú adat hiánya vezetett ahhoz, hogy a sokszor a hazai vállalkozásfejlesztés leg-
sikeresebbjének tartott mikrohitel értékelése mellett a többi program és lépés meglehető-
sen kevés kritikát kapott. A hazai mikrohitel hatásosságának jellemzésére a szerzők a 
könyv 281. oldalán egy táblázatot hoznak, amely az azonos időszakban indított bolíviai 
mikorohitelprogrammal veti össze az MVA programját. Az ügyfelek számát tekintve a 
Bolívia javára szóló mintegy 42-szeres (!!) különbség igen beszédes - erre mondjuk: „no 
comment". 

Tárgyalták a szerzők a Kisvállalkozás-fejlesztési Intézet konjunktúrajelentéseit is, ame-
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lyek számai kísértetiesen emlékeztetnek a Gazdaságkutató Intézet hasonló témájú felmé-
réseire: a vállalkozók a cég növekedését leginkább akadályozó tényezők közül az elsők 
között említették a magas adó és társadalombiztosítási terheket és a gazdasági verseny 
kiszámíthatatlanságát, ugyanakkor a hitel- és tőkehiány inkább a középmezőnyben szere-
pelt. Aki már évek óta nyomon követi a hazai kis- és középvállalati politikát, annak 
persze ez nem jelent meglepetést. Meghökkentő legfeljebb az lehet, hogy a magyar kis-
és középvállalati politika súlypontjában immár hosszabb ideje a relatíve szűk kört érintő 
pénzügyi korlátok és a tőkehiány enyhítése szerepelnek. 

A konkrét programok kritikái mellett mindenesetre a szerzők egyértelműen, bár kissé 
eufemisztikusan azt állapítják meg a hazai vállalkozásfejlesztésről, hogy „..az eddig al-
kalmazott politikák nem eléggé hatékonyan érték el a hivatalos dokumentumokban meg-
határozott céljaikat" (291. o.). Ha a kisvállalkozás-fejlesztés sikertelensége mellé felso-
rakoztatjuk azokat a tényeket is, hogy a 2000-2001-től eltelt időszakban a magyar gazda-
ság növekedése inkább lassult, amikor pedig gyorsabban bővült a GDP, akkor a külső és 
belső egyensúly bomlott meg, relatív versenyképességünk romlott, külföldi tőkevonzó 
képességünk visszaesett, vállalkozói aktivitásunk csökkent, akkor nehéz nem arra a kö-
vetkeztetésre jutnunk, hogy a magyar gazdaság lépéshátrányba került a világ, sőt, lassan 
a régió más országaival összevetve is. A könyvben szintén közhelyszerűen felhozott 
dilemmára „a halat adni vagy megtanítani halászni" a helyes választ mindenki tudja. Már 
csak az kellene, hogy ez a válasz a vállalkozásfejlesztés gyakorlatában, sürgető reform-
jában is tetten érhető legyen. 

Mindent összevetve, Kállay László és Imreh Szabolcs könyve jól megírt, hiánypótló 
mű. Az egyetemek, főiskolák vállalkozási, kisvállalati szakirányain, specializációkon 
tanulóknak, kutatóknak - mondhatnám - kötelező olvasmány, de erősen javallott azon 
szakembereknek, politikusoknak is, akik vállalkozásfejlesztéssel foglalkoznak. Azoknak 
pedig, akik csupán érdeklődőknek téma iránt, csak melegen ajánlhatom. 
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The Lisbon Process: puzzles, theoretical problems and practical difficulties 
of a long-term strategy 

János Gács 

The Lisbon Process is an important EU initiative, but surrounded by puzzles. The strategy, 
planned for ten years and relating to the whole EU, was based on the kind of ambitious 
targets known hitherto only in the history of centrally planned economies. Professional 
preparation of the strategy was minimal, and for several years, very few EU citizens so 
much as heard of it. After four years, however, there is much embarrassment that almost 
nothing of the ambitious Lisbon economic and social targets seems to have been imple-
mented. How was the Lisbon Process launched, what does it really contain, and what 
prospects does it have in the coming years? And in general, what kind of theoretical issues 
emerge when such a long-term strategy based on EU-level coordination is set in motion? 

The economic value of falling risk of death and accident in Hungary. 
Findings of a labour-market analysis 

Péter Kaderják, Árpád Ábrahám and Gabriella Pál 

Standards of public policy would markedly improve if decision-makers had reliable esti-
mates on which to base the costs and benefits of public programmes. But that would 
require a greater number of more reliable conclusions on what economic value the ben-
efits of such programmes actually bore for the communities concerned. One of the main 
'products' of many programmes is reduced likelihood of illness or early death in the 
community concerned; i. e. they spare suffering or save lives. That is indeed what some 
environmental-protection and public-health programmes and some transport-safety in-
vestments promise to do. 

Simulation of news markets 

András Németh 

By a news market is meant an electronic market where bets can be taken on various 
future events. Several examinations have shown that such markets can gather dispersed 
partial information from their actors into a single rate of exchange (information aggrega-
tion) and thereby predict events. The study sets out to present a model of these news 
markets and their actors and examine the information aggregation. The model devised 
describes the thinking and behaviour of the market actors and runs simulations in which 
agents based on the models trade. The findings confirm the model's validity and draw 
attention to some interesting facets of how information aggregation works. 
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Social-insurance pension systems as public goods 

József Mészáros 

The study shows how the present social-security pension systems, assuming methodo-
logical individualism and employing the apparatus of repeated games, are in a multiple 
prisoner's dilemma situation. The study analyses this by formulating and proving three 
propositions: the dilemmas of demography, contribution payments, and the political class. 
These are confirmed using the so-called Selten thesis of repeated-game theory. 

Welfare policy in the European Union 

Veronika Frigy esi and László Kapolyi 

All the important measures of economic performance are better in the countries most 
committed to the principles of an active welfare state. The decisive majority of member-
states of the European Union operate the continental or social-democratic welfare model. 
However, the liberal, Anglo-Saxon model has been gaining ground intensively in the 
countries of Central and Eastern Europe since 1990. 
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K E R T E S I G Á B O R - K É Z D I G Á B O R 

Altalános iskolai szegregáció, I. rész 

O k o k és k ö v e t k e z m é n y e k 

A tanulmány azt vizsgálja, miként erősítheti fel az iskolarendszer a szegregáció me-
chanizmusai révén a társadalmi egyenlőtlenségeket. Az iskolai szegregáció - külön-
böző származású tanulók eltérő iskolákban vagy osztálytermi csoportokban történő 
oktatása - többféle mechanizmus következménye lehet: létrejöhet adminisztratív 
döntések következtében, de felerősödhet spontán módon, egy teljes mértékben sza-
baddá vált iskolaválasztási rendszer működésének következtében is. Ez utóbbi jel-
lemzi a rendszerváltás utáni magyar iskolarendszert. A tanulmány közgazdasági ér-
vekre és nemzetközi tapasztalatokra támaszkodva kimutatja, hogy a hátrányos csa-
ládi körülmények közül érkező gyermekek egy erősen szegregált iskolarendszer ke-
retei között - a kortárs csoport hatása és az alacsonyabb hatékonyságú pedagógusi 
munka miatt - alacsonyabb színvonalú oktatásban részesülnek, mint egyébként ré-
szesülnének. Az igen gyéren rendelkezésre álló hazai adatok felhasználásával kimu-
tatja, hogy az általános iskolák közötti egyenlőtlenségek nagymértékben megnőttek 
a rendszerváltás óta, és ezek valószínűleg növelték az eredményességben egyenlőt-
lenséget is. Az általános iskolai szegregáció fontos tényező lehet annak magyaráza-
tában, hogy Magyarországon nemzetközi összehasonlításban miért kiugróan magas 
a gyermekek családi háttere és általános iskolai eredményessége közötti összefüg-
gés. A magyar iskolarendszer e sajátossága miatt jelentősen növeli az öröklött társa-
dalmi egyenlőtlenségeket, ami mind hatékonysági, mind morális szempontból súlyo-
san kifogásolható. A tanulmány első részében elméleti érveinket fejtjük ki, a második 
részben az iskolai szegregálódás tendenciáiról rendelkezésre álló hazai tapasztala-
tokat összegezzük. * 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: 121, J15. 

Ez a tanulmány azt vizsgálja, miként erősíti fel a magyar iskolarendszer az iskolai szeg-
regáció mechanizmusai révén a társadalmi egyenlőtlenségeket. Az iskolai szegregáció -
alacsony státusú családok gyermekeinek lakóhelyi elkülönülésük mértékét meghaladó 
előfordulása bizonyos típusú iskolákban vagy egy iskolán belül bizonyos típusú osztá-

* Köszönettel tartozunk Baics Gergelynek, Bartus Tamásnak, Berényi Eszternek, Bernáth Gábornak, Blaskó 
Zsuzsának, Bódis Lajosnak, Csanádi Gábornak, Csapó Benőnek, Farkas Lillának, Galasi Péternek, Halpern 
Lászlónak, Hermann Zoltánnak, Horn Dánielnek, Imre Annának, Juhász Pálnak, Köllő Jánosnak, Liskó Iloná-
nak, Mihály Ottónak, Németh Nándornak, Nyíri Andrásnak, Puskás Aurélnak, Róbert Péternek, Semjén And-
rásnak, Szántó Zoltánnak, Újlaky Andrásnak, Varga Júliának, valamint az MTA KTI kutatószeminárium 
résztvevőinek tanácsaikért, segítségükért és segítőkész megjegyzéseikért. Külön köszönettel tartozunk Edes 
Balázsnak lelkiismeretes asszisztensi munkájáért. 
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lyokban - igen sokféle társadalmi mechanizmus következménye lehet. Mi két jellegzetes 
mechanizmus elemzésére összpontosítunk: megvizsgáljuk, hogyan jöhet létre a szegregá-
ció az iskolafenntartó adminisztratív kezdeményezéséből, és azt is, miként jöhet létre 
mindenfajta adminisztratív beavatkozás nélkül, decentralizált módon, a szabad iskolavá-
lasztás magyarországi rendszerének működése következtében. 

Először egy konkrét példán, a jászladányi iskolaszétválasztás esetén mutatjuk be az 
adminisztratív kezdeményezésű elkülönített oktatás mechanizmusát. A jászladányi eset 
jelentősége abban áll, hogy az egész ország figyelmét felhívta egy másfél évtizede orszá-
gos méretekben zajló drámai folyamatra: a roma gyerekek növekvő mértékű általános 
iskolai szegregációjára.1 A jelenség azonban messze túlmutat a roma gyermekek etnikai 
alapon történő iskolai szegregálásának - egyébként igen súlyos - problémáján. A tágabb 
probléma az alacsony társadalmi státusú és tanulási nehézségekkel küszködő gyermekek 
fokozódó iskolai elkülönítése Magyarországon.2 A roma gyerekek iskolai szegregációja 
e tágabb probléma részét képezi. A jászladányi iskolaszétválasztás esete azonban oly-
annyira nyíltan mutatja a felek érdekeit, hogy szinte laboratóriumi körülményeket bizto-
sít a szegregáció mechanizmusainak és várható következményeinek a tanulmányozásához.3 

Érveinket elsősorban a közgazdaságtan elméletére és a rendelkezésre álló nemzetközi 
kutatási eredményekre támaszkodva fejtjük ki. A hazai tapasztalatok értékelésére is kité-
rünk, jóllehet a problémák módszeres elemzésére nem állnak rendelkezésre megfelelő 
adatok. A hozzáférhető hazai adatok inkább csak főbb érveink illusztratív alátámasztását 
teszik lehetővé. Legfontosabb következtetésünk így hangzik: a szegregált iskolarendszer 
- bármilyen mechanizmus hozza létre - jelentős hatással van a tanulók fejlődésére. Az 
alacsonyabb társadalmi státusú családok gyermekeinek iskolai szegregációja és jellegze-
tes iskoláinak leromló oktatási színvonala közti összefüggés nem esetleges, hanem tör-
vényszerű. Egy erősen szegregált iskolarendszerben az egyébként is hátrányos helyzetű 
gyermekek elkerülhetetlenül gyengébb minőségű oktatásban részesülnek, mint egy ke-
vésbé szegregált iskolarendszer keretei között. 

Az alacsony státusú társadalmi csoportok (szegény, iskolázatlan, állástalan szülők) 
gyermekeinek iskolai szegregációja döntően nem közvetlenül, a család szociális hátrányai 
miatt érinti hátrányosan e gyermekeket, hanem a családi háttér és a gyermek várható 
tanulmányi sikeressége közti szoros korreláció következtében. A család hátrányos társa-
dalmi helyzete és a gyermek tanulási problémáinak várható gyakorisága közötti szoros 
összefüggés világszerte megfigyelhető jelenség; a szegénység generációk közötti tovább-
örökítésének egyik domináns mechanizmusát képviseli. Az összefüggés bonyolult oksági 
mechanizmusait4 jelen tanulmány keretei között nem elemezzük. Megelégszünk azzal, 
hogy statisztikai tényként kezeljük, hogy az alacsonyabb társadalmi státusú családok gyer-
mekei (illetve a roma családok gyermekei) középosztálybeli társaiknál átlagosan nagyobb 

1 Kemény István, Havas Gábor és Liskó Ilona 1999. és 2004. évi iskolai szegregációkutatásai meggyőző 
bizonyítékokkal szolgálnak erről (Havas-Kemény-Liskó [2002]), Havas-Liskó [2004], A roma tanulók isko-
lai szegregációjával és alacsony minőségű oktatásával kapcsolatban a hazai eredményekkel teljesen egybevá-
gó eredményekre jutott Romániában Mihai Surdu egy, az ország falusi iskoláira kiterjedő, 1998. évi repre-
zentatív adatfelvételre támaszkodva: Surdu [2001], |2002], 

2 Lásd erről például Nahalka [1998] írását! 
3 A jászladányi esetet pusztán a szemléltetés céljából használjuk. Nem ennek a tanulmánynak a feladata, 

hogy ezt a konkrét esetet minden részletére kiterjedően végigelemezze. Annál is inkább, mivel az eset olyan 
mértékig a politika fókuszába került, hogy a történet kimenetele valószínűleg eltér majd a kevésbé fókuszált, 
de alapjában hasonló történetek kimenetelétől. Az eset konkrét részleteiről jó áttekintést ad: Nyíri-Orosz 
[2003] és Messing [2004], 

4 Bernstein [1971], [1974], Bernstein-Henderson [1973], Pap-Pléh [1972a], [19726], Réger [1990], 
[1995], Mayer [1997], Smith-Brooks-Gunn-Klebanov [1997], Chase-Lansdale-Gordon-Brooks-Gunn-
Klebanov [1997], Bradley-Corwyn-McAdoo-Coll [200la], [20016], Bradley-Corwyn [2002], Linver-Brooks-
Gunn-Kohen [2002], Carneiro-Heckman-Masterov [2003], Kan-Tsai [2005], 
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nehézségekkel kezdik az általános iskolát: iskolával konform készségeik és diszpozícióik 
a társadalom átlagánál többnyire alacsonyabb szinten állnak. Ebből a széles körben meg-
figyelhető jelenségből vonunk le következtetéseket a szegény családok gyermekeinek 
iskolai szegregációját illetően. E következmények közül mindenekelőtt azt hangsúlyoz-
zuk, hogy a szegény, illetve iskolázatlan szülők (vagy a roma származású szegény és 
iskolázatlan szülők) gyermekeinek elkülönített oktatása egyszersmind valamilyen mérté-
kű képesség szerinti szelekciót (szegregációt) is bevisz az oktatás rendszerébe. Ha egy 
iskolarendszer erősen szelektív, a képesség szerinti szegregáció mindenképpen fontos ré-
sze lesz a történetnek - akár azért, mert mechanizmusai közvetlenül a képességek szerint 
szelektálnak, akár azért, mert a társadalmi vagy etnikai szempontok szerinti szelekció 
elkerülhetetlenül magával hozza a képesség szerinti szelekciót is. A szegregáció súlyos 
társadalmi következményeit alapvetően erről a kiindulópontról fogjuk felfejteni. 

Az iskolai szegregáció így egy bizonyos nézőpontból nem más, mint a tanulási problé-
mák kumulálódása egy iskolában vagy osztályteremben. A tanulási problémákkal küsz-
ködő gyermekek egy iskolában, illetve egy osztályteremben való összesűrítése több ok-
nál fogva is odavezet, hogy a szegregált módon oktatott gyermekek számára juttatott 
iskolai szolgáltatások minősége leromlik. 

Az egyik tényező a kortárs csoport hatása: a gyermekek motiváltságát jelentős mérték-
ben befolyásolják a többiek valós vagy vélt elvárásai. Egy másik, talán még fontosabb 
tényező az, hogy a hátrányos helyzetű (és rosszabb képességű) gyermekek arányának 
növekedésével csökken az oktatás színvonala is. Ennek az az oka, hogy a tanulási nehéz-
ségekkel küszködő diákokkal nehezebb, költségesebb foglalkozni, és e pluszköltségeket 
Magyarországon nem térítik meg az iskolarendszeren belüli ösztönzők. A szegregált 
iskolákban egyrészt a tanári erőforrások (az idő, a figyelem és a szakértelem) a megol-
dandó pedagógiai feladatok mennyiségéhez képest az átlagnál szűkösebbek; másrészt 
pedig a jobb alternatívákkal rendelkező (többnyire jobb) tanárok számára nem kifizetődő 
megmaradni ezeken az álláshelyeken. A szegregált iskolák tanulói így sokat veszítenek, 
hiszen - mint azt a legújabb kutatási eredmények alapján bemutatjuk - a minőségi peda-
gógiai szolgáltatások meghatározó jelentőségűek a tanulók fejlődése szempontjából. 

A jászladányi eset kirívó abból a szempontból, hogy a szegregációs törekvéseket az 
iskolafenntartó önkormányzat adminisztratív beavatkozással segítette. Az általános isko-
lák szegregálódási folyamata, vagyis a tanulók származás és képességek szerinti elkülö-
nülése azonban aktív adminisztratív beavatkozás nélkül is felerősödött a rendszerváltás 
utáni Magyarországon. A szabaddá vált iskolaválasztás következtében Magyarországon 
minden szülőnek elvi lehetősége nyílt arra, hogy - a költözési költségek vállalása nélkül 
- átvigye a gyermekét és a gyermeke után járó oktatási jogosítványt (a „fejkvótát") a 
neki jobban megfelelő oktatási intézménybe. Az iskolák pedig - körzeti kötelezettségei-
ken felül - szabadon dönthetnek arról, kit vesznek fel, és kit nem. Az elvileg hasonló 
iskoláztatási lehetőségű családok azonban nagyon is különböznek egymástól a jobb isko-
lábajárás relatív költségei és várható haszna tekintetében. Az iskolák sem egyenlő eséllyel 
indulnak a több és jobb diák megszerzéséért folytatott versenyben. Ebben a helyzetben a 
jobb körülmények között élő családok gyermekei jobb iskolákba, a rosszabbaké rosszabb 
iskolákba kerülnek. Mindez a jászladányihoz hasonló adminisztratív beavatkozások nél-
kül, pusztán az adott intézményrendszer és a résztvevők érdekei, információi és lehetősé-
gei által vezérelt decentralizált allokáció következményeként jön létre. Úgy gondoljuk, 
ez az egyik jellegzetes út, amelyen keresztül a hazai iskolarendszer felnagyítja a társadal-
mi egyenlőtlenségeket, és biztosítja azok generációkon átívelő továbbörökítését. 

A különböző társadalmi csoportok egyenlőtlen lakóhelyi eloszlása miatt elkerülhetet-
len az iskolák társadalmi és etnikai összetételének egyenlőtlensége akkor is, ha minden-
kinek a körzeti iskolába kell járnia. A szabad iskolaválasztás és az iskolák nagyobb 
felvételi szabadsága bár felerősíti ezeket az egyenlőtlenségeket, növeli az iskolák közötti 
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versenyt, ami a tanulói teljesítmények és az iskolák gazdálkodása szempontjából eló'nyös 
is lehet. A nemzetközi tapasztalatok azonban azt mutatják, hogy a szabad iskolaválasztás 
univerzálissá tett rendszere - mely világszerte igen ritka példa - általában nem növeli 
kimutathatóan az átlagos színvonalat, az egyenlőtlenséget viszont roppant mértékben fel-
erősíti. A szakma jelenlegi álláspontja ezért az, hogy az iskolák közötti verseny esetleges 
jótékony hatásait többnyire szabályozott körülmények mellett, célzott utalványprogra-
mok keretei között képes kifejteni: ügyelni kell rá, hogy a megnövekedett választási 
lehetőségekkel a legrászorultabbak is élhessenek. 

A rendelkezésünkre álló adatok nem teszik lehetővé, hogy az itt vázolt folyamatokat és 
hatásmechanizmusokat a hazai kontextusban kielégítő módon feltárjuk. A kevés rendel-
kezésünkre álló adat azonban alátámasztja a szegregálódási folyamatok felerősödését 
Magyarországon. Ugyanakkor az is jól látható, hogy Magyarországon az OECD-orszá-
gokhoz képest kirívóan erős az összefüggés a gyermekek iskolai teljesítménye és társa-
dalmi háttere között. Az ingázó általános iskolások 2001. évi népszámlálásbeli adatainak 
és Miskolc város iskolaszintű adatainak valamivel részletesebb elemzése néhány más 
olyan tényt is felszínre hoz, amely alátámasztja a gondolatmenetünket. E jelenségek, ha 
nem is bizonyítják, kivétel nélkül összhangban állnak érvelésünkkel. 

Az iskolai szegregálódás folyamatát azért tartjuk problematikusnak, mert nagymérték-
ben felerősíti az öröklött társadalmi egyenlőtlenségeket, és ezt mind hatékonysági, mind 
morális szempontból negatívnak tartjuk. A jelenség különösen aggasztó, ha etnikai di-
menziók mentén, a többség számára külső jegyek alapján megkülönböztethető kisebbség 
rovására történik. Az adminisztratív úton támogatott szegregáció ellen fel lehet lépni 
adminisztratív eszközökkel, a spontán folyamatokat azonban jóval nehezebb visszafordí-
tani. Az ország hosszú távú fejlődését és a hátrányos helyzetű kisebbségek sorsát szívén 
viselő társadalompolitikának azonban meg kell találnia a módját, hogy az iskolai szegre-
gáció negatív hatásait, amennyire lehet, mérsékelje. 

A tanulmány felépítése a következő. Először a jászladányi esetet felhasználva, bemutat-
juk, hogyan vezet az etnikai alapú megosztás képességek szerint megosztáshoz, és megfor-
dítva, a tanulási nehézségekkel küszködők szegregálása etnikai szegregációhoz. Ezután 
részletesen tárgyaljuk a legújabb nemzetközi tapasztalatokat, amelyek azt bizonyítják, hogy 
az iskolai körülményeknek, elsősorban pedig a pedagógusi munkának meghatározó hatása 
van a tanulók fejlődésére. Ezután amellett érvelünk, hogy a képességek szerinti elkülönü-
lésnek hatása van a pedagógusi munka minőségére, amennyiben nem díjazzák a tanárokat 
megfelelően a nehezebb és kevesebb sikerélményt nyújtó feladatokért. A továbbiakban 
bemutatjuk, hogy a szabad iskolaválasztás magyarországi rendszere hogyan vezet decent-
ralizált módon a képességek és társadalmi háttér szerinti szegregálódáshoz. Majd kitérünk 
a szabad iskolaválasztás és az utalványrendszerek nemzetközi tapasztalataira. A következő 
- májusban megjelenő - részben a rendelkezésre álló adatok segítségével megmutatjuk, 
hogy a magyarországi folyamatok összhangban vannak mindazzal, amit nemzetközi ta-
pasztalatok, illetve elméleti megfontolások alapján várhatnánk, majd összefoglaljuk főbb 
mondanivalónkat, és néhány gondolat erejéig kitérünk a társadalompolitika lehetőségeire. 

Az iskolai szegregáció adminisztratív mechanizmusa 
- a jászladányi iskolamegosztás modellje 

Az esettanulmány hátteréül szolgáló történet azzal kezdődött, hogy Jászladány nagyköz-
ség polgármestere javaslatot tett egy alapítványi iskola létesítésére. Az új iskola célját 
abban jelölte meg, hogy ezáltal biztosítsák a község tehetségesebb gyermekeinek megfe-
lelő színvonalú oktatását, és lefékezzék azt a kedvezőtlen tendenciát, hogy az igényesebb 
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szülők egy része gyermekeit a község egyetlen állami iskolájából más településre viszi. 
Mindezeknek a problémáknak a megoldása - a polgármester javaslata szerint - az, ha az 
önkormányzati iskola egy részét egy vezető köré szerveződő pedagógusi csoport rendel-
kezésére bocsátják magániskola létesítésére, míg az önkormányzati iskolában tovább fo-
lyik azoknak az oktatása, akik a polgármester szerint nem képesek lépést tartani a többi-
ekkel. E lemaradásra ítélt tanulók jelentős része roma. A történet ettől kezdve oktatás-
ügyi és etnikai konfliktussá terebélyesedett: a roma közösség ezt a cigány gyerekek isko-
lai szegregálására irányuló kísérletként értékelte, és fellépett vele szemben minden lehet-
séges alkotmányos fórumon, Az iskolaszétválasztás kezdeményezői pedig - a helyi nem 
cigány többség gyermekeinek oktatási érdekeire hivatkozva és az alkotmányos és jogi 
feltételek bizonytalanságait kihasználva - igyekeztek kész helyzetet teremteni, és beindí-
tani a képzést a korábbi közös állami iskoláról leválasztott alapítványi - de alapvetően 
állami normatívából finanszírozott - iskolában.5 

Az alábbiakban egy egyszerű számpéldán bemutatjuk, hogy miként vezet etnikai és 
képesség szerint szegregációhoz az iskolaszétválasztás. A modell képet ad a folyamatok 
mértékéről, és bemutatja, hogyan jár együtt az etnikai és a képességek szerinti szegregá-
ció, ha a kisebbségi tanulóknak az átlagosnál nagyobb aránya küzd tanulási nehézségekkel. 

A modell alapjául szolgáló település általános iskolájába négyszáz gyerek jár. A gyere-
kek egyenletesen oszlanak el: mind a nyolc évfolyamon 50 gyerek van. Az egyszerűség 
kedvéért feltesszük, hogy mindegyik évfolyam hasonlóan oszlik meg roma és nem roma, 
illetve jól és rosszul tanuló gyerekekre. A nem roma közösségen belül 80 százalék a jól 
tanuló és 20 százalék a tanulási problémákkal küszködő gyerekek aránya, a romáknál 
ezek az arányok 50-50 százalék. A roma gyermekek száma kisebb, mint a nem romáké 
(1. táblázat). Ők alkotják a kisebbséget. Hátrányos helyzetük a tanulási problémákkal 
küszködő gyermekek nagyobb arányában ölt testet. 

1. táblázat 
Az évfolyam megoszlása etnikai hovatartozás és tanulási teljesítmény szerint 

Tanulói Roma tanulók Nem roma tanulók A teljes évfolyam 

teljesítmény fő százalék fő százalék fő százalék 

Jó 10 50 24 80 34 68 
Rossz 10 50 6 20 16 32 
Együtt 20 100 30 100 50 100 

Ezt a heterogenitást az oktatási rendszer többféleképpen is le tudja képezni. Vizsgál-
junk meg először egy olyan esetet, amikor egy szegregáció nélküli állapotból úgy me-
gyünk át a tökéletes etnikai szegregáció állapotába, hogy közben semmiféle más, sziszte-
matikus, képesség szerinti szelekció nincsen! Az egyszerűség kedvéért föltesszük, hogy 
a két iskola, méretét tekintve, egyforma: minden évfolyamon 25-25 gyerek tanul. Kiin-

5 Minthogy nem vagyunk jogászok, nem tekintjük feladatuknak azt, hogy az esetet alkotmányos és jogi 
szempontból elemezzük. Bármi lesz is végül a konkrét ügy kimenetele, az eset fordulópontnak tekinthető a 
hazai iskolaügyben és romapolitikában, hiszen az ország egészének nyilvánossága előtt tűzte a politika és az 
oktatásügy napirendjére ezt az igen kényes problémát. Nem lehetetlen, hogy a jászladányi eset hasonló 
szerepet fog betölteni a magyarországi iskolaügyben és romapolitikában, mint az 1954. évi híres „Brown 
kontra Topeka város oktatási hivatala" ügy az Egyesült Államokban, ahol egy Brown nevű fekete állampol-
gár beperelte a Kansas állambeli Topeka város oktatási hatóságát a gyermekét sújtó iskolai elkülönítés miatt. 
A pert a Legfelsőbb Bíróság állásfoglalása nyomán Brown állampolgár megnyerte. Ez az eset vízválasztó lett 
az iskolai szegregáció leépítésének folyamatában Amerikában. Lásd például Boozer-Krueger-Wolkon [1992]. 
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dulópontunk legyen az az eset, amikor - Jászladány analógiáját megtartva - feltesszük, 
hogy az önkormányzati iskola szétválik két külön iskolára:6 /1-ra és ő-re. A és B iskolá-
ban azonban a roma gyerekek ugyanazt az arányt képviseli, mint az évfolyam egészében 
(40 százalékot). Ha nincs képesség szerinti szelekció sem, akkor a két iskolában egyfor-
ma arányban (32 százalékban) fordulnak eló' a tanulási problémákkal küszködő gyerme-
kek is. 

A 2. táblázatban enyhe etnikai szegregációt vezetünk be a rendszerbe, de nem enged-
jük meg a képesség szerinti szelekciót. Csak annyit változtatunk a status quón, hogy a 
cigány gyerekek nagyobb arányban fogják képviseltetni magukat a B iskolában, mint az 
A iskolában, de mind a cigány, mind a nem cigány gyerekek körében véletlenszerűen 
oszlanak el az A és B iskola között a jó és rossz tanulók. Ennek oly módon szerezhetünk 
érvényt a számpélda keretei között, hogy a cigány gyerekek körében az 50 százalékos, a 
nem cigány gyerekek körében pedig a 20 százalékos rossztanuló-arányt érvényesítjük 
egységesen mindkét iskolában. Mivel a romák között eleve nagyobb arányban fordulnak 
elő tanulási problémák, egy enyhe szegregáció is növelni fogja a tanulási problémás 
gyerekek részarányát a B iskolában (34,4 százalékra), illetve csökkenteni fogja az A 
iskolában (29,6 százalékra). 

2. táblázat 
Enyhe etnikai szegregáció, képesség szerinti szelekció nélkül 

Etnikai hovatartozás A iskola B iskola Az évfolyam egésze 

Roma tanulók száma (fő) 8 12 20 
Nem roma tanulók száma (fő) 17 13 30 
Együtt (fő) 25 25 50 
Roma tanulók aránya (százalék) 32 48 40 
Rosszul tanulók aránya (százalék) 29,6 34,4 32 

A 3. táblázatban tovább növeljük a - képesség szerinti szelekció nélküli - etnikai 
szegregáció mértékét. A romák aránya a B iskolában 60 százalékra emelkedik, az A 
iskolában pedig 20 százalékra süllyed. Ezzel párhuzamosan - pusztán az összetételhatás 
következtében már egy tekintélyes (12 százalékos) különbség nyílik meg a két iskola 
között a tanulási nehézségekkel küszködő gyerekek arányában. 

3. táblázat 
Erős etnikai szegregáció, képesség szerinti szelekció nélkül 

Etnikai hovatartozás A iskola B iskola Az évfolyam egésze 

Roma tanulók száma (fő) 5 15 20 
Nem roma tanulók száma (fő) 20 10 30 
Együtt (fő) 25 25 50 
Roma tanulók aránya (százalék) 20 60 40 
Rosszul tanulók aránya (százalék) 26 38 32 

6 Úgy is értelmezhetjük a történetet, hogy A és B két párhuzamos osztály egyazon iskolán belül. Ez a 
modellbeli eredményeket nem befolyásolja. 
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Mi van, ha tökéletes az etnikai szegregáció? Ha minden cigány gyereket kiszorítottak 
az A iskolából, de a képesség szerinti szelekciót továbbra sem megengedett? Ezt az esetet 
mutatja a 4. táblázat. Ekkor mind a 20 cigány gyerek a B iskolába kerül, a fennmaradó 
öt helyre pedig 1:4 arányban kerülnek rossz, illetve jó képességű nem cigány gyerekek. 
Az A iskolában került 25 nem cigány gyerekbó'l ugyanúgy (véletlenszerűen) 1:4 arány-
ban kerülnek ki rossz, illetve jó képességű gyerekek. E szélsőséges mértékű etnikai 
szegregáció igen jelentós képesség szerinti szegregációt is eredményez: A „cigány" isko-
lában (B) a tanulási problémás gyerekek aránya több mint kétszer akkora (44 százalék) 
lesz, mint az A iskolában (20 százalék). 

4. táblázat 
Tökéletes etnikai szegregáció, képesség szerinti szelekció nélkül 

Etnikai hovatartozás A iskola B iskola Az évfolyam egésze 

Roma tanulók száma (fő) 0 20 20 
Nem roma tanulók száma (fő) 25 5 30 
Együtt (fő) 25 25 50 
Roma tanulók aránya (százalék) 0 80 40 
Rosszul tanulók aránya (százalék) 20 44 32 

Az 5. táblázatban egy új szemponttal bonyolítjuk a történetet. A nagyrészt állami 
forrásokból finanszírozott privát iskolának nem feltétlenül érdeke a tökéletes etnikai szeg-
regáció. Ha a cél az, hogy a korábbinál kedvezőbb pedagógiai közegbe kerüljenek a nem 
roma közösség gyermekei - tekintet nélkül arra, hogy mi lesz a roma közösség gyerme-
keivel - , akkor az etnikai szétválasztás mellett többnyire nagy súlyt fektetnek a képesség 
szerinti szelekció szempontjára is. Mivel a számpéldát szándékosan úgy konstruáltuk 
meg, hogy jelentős (50 százalékos) részarányt képviselnek a roma gyerekek körén belül 
a jól tanuló (jó képességű) gyerekek, az iskolaszétválasztás hívei könnyen képesek a 
maguk számára még „kedvezőbb" oktatási körülményeket teremteni, ha egy erős képes-
ség szerinti szelekció révén akár nullára szorítják le a rosszul tanuló gyerekek részará-
nyát az A iskolában. 

5. táblázat 
Képesség szerint tökéletes szelekció, erős etnikai szegregációval kombinálva 

Közepesen erős Nagyon erős 
etnikai szegregáció etnikai szegregáció évfolyam 

A iskola B iskola A iskola B iskola egesze 

Etnikai 
hovatartozás 

Roma tanulók száma (fő) 6 14 1 19 20 
Nem roma tanulók száma (fő) 19 11 24 6 30 
Együtt (fő) 25 25 25 25 50 
Roma tanulók aránya (százalék) 24 56 4 76 40 
Rosszul tanulók aránya (százalék) 0 64 0 64 32 

Az 5. táblázat két lehetséges forgatókönyvet mutat be. A képesség szerinti tökéletes 
szelekciót kombinálhatják közepesen erős, de szélsőségesen erős etnikai szegregációval 
is. A rosszul tanulók aránya a „roma" iskolában mindkét esetben azonos lesz a kezdeti 
állapot főátlagának kétszeresével (64 százalékkal), a „nem roma" alapítványi iskolában 
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pedig nulla lesz. Szélsőségesen erős etnikai alapú szegregációval párosítva, a helyzet 
olyan lesz, hogy az A osztályba kerül a nem cigány többségből csaknem mindenki, aki jó! 
tanul, és kiszorul a B osztályba a nem cigány többségből az a kisebbség, aki tanulási 
problémáit tekintve nagyjából olyan, mint a cigány kisebbség rosszul tanuló része. Ők a 
nem cigány szegények gyermekei. Az A osztályba ellenben befogadják a kivételesen jó 
képességű és kivételesen jól tanuló cigány gyerekeket (a szélsőséges esetben mindössze 
egyet, a közepes szegregáció esetében többeket).7 

Milyen következményekre számíthatunk? A képességek szerinti elkülönítés igen sú-
lyos következményekkel jár a B iskolában dolgozó pedagógusok munkakörülményeire, 
illetve a B iskolába járó gyermekeknek nyújtott pedagógiai szolgáltatásokra nézve. Az 
iskolamegosztás - vagy általánosabban fogalmazva: a képesség és/vagy etnikai alapú 
szegregáció - következtében olyan öngerjesztő folyamatok indulnak be, amelyek leront-
ják a pedagógiai szolgáltatások minőségét a tanulási problémákkal küszködő tanulókat 
fokozott mértékben tömörítő (B típusú) iskolákban, s tovább növelik az egyébként is 
hátrányos helyzetű tanulók amúgy sem csekély hátrányait. Hogy ezt belássuk, egy hosszabb 
kitérőt kell tennünk. A modern oktatás-gazdaságtani irodalom egyik ágának áttekintésé-
vel - komoly empirikus elemzések tapasztalatainak összegzésével - azt szeretnénk bemu-
tatni, hogy a diákok iskolai eredményeit a tanári munka minősége legalább olyan nagy 
mértékben képes alakítani, mint a családban felhalmozott humán tőke. így minden olyan 
intézményes változás, amely - akár közvetlenül, akár a tanári szelekció révén - aláássa 
egy alacsony státusú társadalmi csoport gyermekei számára nyújtott pedagógiai szolgál-
tatások minőségét, az iskolarendszer oldaláról bebetonozza a szóban forgó társadalmi 
réteg hátrányait, s ennélfogva maga is aktívan hozzájárul a társadalmi egyenlőtlenségek 
újratermeléséhez. 

A tanári munka minőségének meghatározó szerepe 

A kilencvenes évek eleje óta felhalmozódó újabb - elsősorban amerikai - kutatási ered-
mények szerint a tanulók tudásának alakulásában és iskolai előmenetelében meghatározó 
szerepet játszik a tanári munka minősége. Ezt az első látásra evidensnek tűnő Összefüg-
gést az oktatásgazdaságtani-oktatásszociológiai kutatások a nyolcvanas évekig nem vol-
tak képesek kimutatni. A híres Coleman-jelentés közreadása óta (Coleman és szerzőtár-
sai [1966]) - amely egy nagymintás adatbázison definiált oktatási termelési függvény 
segítségével próbált (sikertelenül) összefüggést teremteni az oktatás tárgyi és személyi 
feltételei és a tanulók teljesítménye között - huszonöt éven keresztül csaknem 400 komo-
lyan vehető hasonló elemzés készült, melyek többsége szintén nem volt képes az iskolai 
ráfordítások és a tanulói teljesítmények között szignifikáns kapcsolatot kimutatni (Hanushek 
[1986], [1997]). A szakma azonban - szerencsére - nem érte be ezzel az erősen 
kontraintuitív és társadalompolitikai szempontból meglehetősen lehangoló eredménnyel. 
Ha ugyanis valóban az lenne a helyzet, hogy az oktatási ráfordítások mennyiségének 
vagy minőségének növelése révén nem lehet érzékelhető eredményeket elérni a tanulók 
teljesítményében, akkor ez azt jelentené, hogy minden a családi háttéren, illetve a külön-
böző társadalmi hátterű tanulók iskolai szelekcióján múlik. Ha az oktatás ráfordításai 
valóban mit sem számítanak,8 akkor az iskola a maga eszközeivel nem képes a tanulók 

7 Az etnikai szegregáció mértéke a 4. táblázaton látható 0 versus 80 százalékos részarányhoz képest így 
akár számottevően is enyhülhet, de csak azon az áron, hogy közben a rosszul tanulók arányában mutatkozó 
olló szétnyílik: a 22 százalékos különbség 64 százalékra szökik fel. 

8 Az elsőgenerációs kutatások Hanushek [1986] féle összefoglalójának elfogadottsága nem volt egyöntetű. 
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közötti tudásbeli egyenlőtlenségeket csökkenteni, nem képes arra, hogy megfelelő ráfor-
dításokkal csökkentse a hátrányos helyzetű gyermekek iskolai hátrányait. 

A mérési eredmények kudarca azonban sokakat arra késztetett, hogy a korábbiaknál 
sokkal részletesebb információkat tartalmazó - elsősorban longitudinális - nagymintás 
adatbázisokat hozzanak létre, és a várt összefüggéseket a korábbiaknál lényegesen kifi-
nomultabb mérési módszerekkel próbálják kimutatni. A nyolcvanas évek vége óta eltelt 
tizenöt évben számos fontos kutatási eredmény születetett - mindenekelőtt az Egyesült 
Államokban9 - , amely egy megfelelően megtervezett oktatáspolitika számára reménykel-
tő eredményekre vezetett. Az elsőgenerációs mérési kísérletek kudarca nagyrészt adat-
problémákra volt visszavezethető. Igen finom összefüggéseket igyekeztek rendkívül dur-
va adatokra építő modellekkel és nem adekvát mérési eljárásokkal kimutatni. 

A mérés több oknál fogva is igen bonyolult. 1. A tanuló teljesítményét valamilyen 
standardizált teszteredményben kell mérni. Olyan, csoportok és iskolák között is össze-
hasonlítható, a lehetőségekhez mérten objektív mérőszámra van szükség, amely - szem-
ben például osztályzatokkal vagy az év végi bukás-továbbjutás aránnyal - nem tartal-
mazza a pedagógus szubjektív elvárásait (amelyek például rosszabb csoport esetén jóval 
alacsonyabbak lehetnek), és jóval kevésbé van kitéve az iskolán belüli értékelési manipu-
lációk torzításának. 2. A teljesítményt iskolai hozzáadott értékben célszerű mérni, hogy 
kiszűrhetők legyenek belőle a „kezdeti" teljesítményszintek, az egyéni képességek, illet-
ve a tanulói családi háttér szóródásának hatásai. Ideális esetben a tanulók egyik évről 
másik évre történő egyéni teljesítményszint-növekedését kell függő változónak megvá-
lasztani. Vagyis: elkerülhetetlenül egyéni tanulói paneladatbázisokkal kell dolgozni. 3. Pa-
nelminta szükséges amiatt is, hogy a tanulók adatai évről évre összeköthetők legyenek a 
tanáraik adataival. A tanári „input" megfelelő mérése kulcsfontosságú, a) Minimálisan 
arra van szükség, hogy a tanulók és iskolák adatai egymással összefűzve valamilyen 
információt tartalmazzanak az iskolaszintű tanári fluktuáció mértékéről.10 b) Egy ettől 
eltérő mérési stratégia közvetlenül hasznosít a tanárok végzettségéről vagy képességeiről 
(standardizált teszteredmény) esetlegesen rendelkezésre álló információkat, c) A tanári 
munka hatékonysága az adott tanár által oktatott tanulók átlagos teljesítményszint-emel-
kedésén is lemérhető, és ez az információ - mint tanáriminőség-rangsor - a tanulók 
egyéni adataihoz utólag hozzárendelhető. 4. Gondoskodni kell arról is, hogy a mérés 
során valahogy kontrollálva legyen az, hogy a tanárok és iskolák (tanulók) egymáshoz 
rendelődése nem véletlenszerű, hanem szisztematikus szelekció eredménye. Ez torzíthat-
ja a tanári munka minősége és a tanulói teljesítmény között mért kapcsolatot. 5. Hasonló 
torzítás származhat abból, hogy a tanulói teljesítmény szóródása részben az osztálytermi 
kortárs csoport teljesítményt fokozó vagy éppen teljesítményromboló hatását tükrözi, és 

Greenwald-Hedges-Laine [1996] alternatív irodalom-összefoglalója és érzékenységvizsgálata Hanushekétől 
eltérő konklúzióra jutott. Szerintük a korábbiakban felhalmozódott kutatási eredmények az iskolai ráfordítá-
sok és a tanulói teljesítmények között - éppen nem elhanyagolható mértékű - pozitív összefüggésekről 
tanúskodnak. Greenwaldék értékelése szerint az elsőgenerációs irodalom tapasztalatai (még a publikációs 
elfogultságokat leszámítva is) körülbelül ilyen nagyságrendű hatásokat valószínűsítenek: ha az egy diákra 
jutó kiadásokat nagyjából 10 százalékkal (500 dollárral) növelik, akkor az a tanulók teljesítményében körül-
belül egyhatod-egyötöd szórásegységnyi javulást képes előidézni [attól függően, hogy a pluszkiadásokat 
mire - tanári fizetésre, tanárok képzésére, tapasztaltabb tanárok felvételére stb. - fordítják (379-382. o.)]. 
Az ellentétes következtetések nagy vitához vezettek, amelyben mindkét oldal fenntartotta eredeti álláspont-
ját. A vita azonban komoly lendületet adott az újabb és elmélyültebb - másodgenerációs - kutatásoknak, 
amelyeknek frontemberei éppen a korábban ellentétes álláspontot elfoglaló Hanushek és munkatársai (Rivkin 
és Kain) lettek. 

9 Az e helyütt ismertetett kutatási eredmények mind amerikai kutatásokból származnak. 
10 Ennek jelentőségét hamarosan bemutatjuk. 



326 Kertesi Gábor-Kézdi Gábor 

a kortárs csoport szintén szisztematikus szelekció következtében jön létre. A tanári mun-
ka hatásából ezt a komponenst valahogy ki kell szűrni. 

Az alábbiakban röviden ismertetett második generációs - zömében az elmúlt 10-15 
évből származó - mérési kísérletek azért tudtak komoly nagyságrendű hatásokat kimutat-
ni, mert a felsorolt adat- és mérési problémákkal többnyire valóban konstruktív módon 
sikerült megbirkózniuk.11 

A tanári munka minőségének mérése a diákok teljesítményén keresztül 

Rivkin-Hanushek-Kain [1998], [2002] írásai egyéni tanulói panelmintára12 támaszkod-
va, hozzáadottérték-modellt alkalmazva, iskolai szintű átlagos teljesítménynövekménye-
ket hasonlít össze egymással három egymást követő kohorsz esetében, amint azok az 
általános iskola ötödik osztályából a hatodikba lépnek. A hozzáadottérték-szemléletű 
modell, mivel a mérést a „kezdeti" teljesítményekre kondicionálja, kiszűri a nem mérhe-
tő családi és iskolai tényezők hatását, ami lehetővé teszi, hogy valóban az oktatási „ráfor-
dítások" hatását vegyék számításba. A több kohorszra, illetve több évfolyamra kiterjedő 
megfigyelések pedig lehetővé teszik, hogy a tanári teljesítmények iskolán belüli különb-
ségeinek hatását számításba vegyék. A szerzők iskolákra és iskolán belüli évfolyamokra 
definiált fix egyedhatásokkal dolgozva, arra a kérdésre keresik a választ, hogy a tanár-
váltások gyakorisága milyen mértékben érinti az iskolán belüli (évfolyamszintű) átlagos 
teljesítménynövekmények szóródását. Minél erősebb ez a hatás, annál fontosabbnak te-
kinthető a tanári munka minősége a tanulói teljesítmények alakulásában.13 A hatások, 
nagyságukat tekintve, igen tekintélyesek. A tanári munka minőségének hatását az iskolán 
belüli teljesítménynövekmények évfolyamszintű átlagának alakulásával mérve, a szerzők 
kimutatják: a tanári minőség egy szórásegységnyi emelkedése legalább 0,11 szórásegy-
ségnyi éves emelkedéshez vezet a tanulói teljesítményekben. Hogy a valódi nagyságren-
deket jól érzékeljük, ez azt jelenti például: ha egy alacsony társadalmi státusú, szegény 
tanulót öt éven keresztül nem a „médián tanár", hanem annál egy egész szórásegységgel 
jobb (az adott eloszlásban a 84. percentilisbe tartozó) tanár tanítana, az önmagában ele-
gendő lenne ahhoz, hogy teljes egészében ledolgozza a hátrányát egy középosztályi tanu-
ló teljesítményéhez képest (Hanushek-Rivkin [2003] 28. o.). 

Egészen más adatbázison hasonló nagyságú hatásokat sikerült kimutatni értékelési 
szakembereknek az egyesült államokbeli Tennessee állam iskolai adatain. Tennessee 
állam oktatási hatósága ugyanis - szinte egyedülálló módon - olyan hozzáadottérték-
alapú oktatási értékelési rendszert működtet, amely lehetővé teszi, hogy a tanárok tel-
jesítményét közvetlenül a diákok teljesítménynövekedésén mérjék le.14 William Sanders, 
a University of Tennessee (Knoxville) Value-Added Research and Assessment Center 
(hozzáadottérték-kutatási és értékelési központ) vezetője munkatársaival egymás köve-
tő tanulmányokban (Sanders-Rivers [1996] és Wright-Horn-Sanders [1997]) elemezte 

11 Az újabb irodalomról jó áttekintést ad Haycock [1998], valamint Wayne-Youngs [2003] írása. 
12 A szerzők tíatalmas és egyedülállóan jó adatbázissal dolgoztak. A mintegy 3000 iskolára és körülbelül 

félmillió tanuló egyéni adataira kiterjedő panelmintát, melyet a Harvard Egyetem és a University of Texas 
(Dallas) közös iskolai kutatási projektjének keretében „évekig tartó, kínkeserves munkával" (Rivkin-Hanushek-
Kain [1998] 31. o.) hoztak létre Texas állam teljes iskolai kohorszaiból, egészen újszerű kutatások előtt 
nyitotta meg az utat. 

13 A (meglehetősen kifinomult) mérési stratégia részletes leírása Rivkin-Hanushek-Kain [2002], 9-17. 
oldalán található. 

14 Az adatok ráadásul arra is módot adnak, hogy egy adott tanéven belüli tanulói teljesítményalakulást is 
mérni lehessen. 
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a tanulói teljesítményeket meghatározó összefüggéseket e nagymintás, rendkívül rész-
letes paneladatokon. 

Sanders-Rivers [1996] beszámolója a vizsgált tanári mintát a tanulók teljesítménynö-
vekedése alapján öt kvintilisre bontotta, a felső kvintilist a legjobb, az alsót pedig a 
leggyengébb tanároknak minősítve. Ezt követően megvizsgálta a különböző minőségi 
besorolású tanárok oktatási teljesítményének hatását a különböző teljesítmény szintű diá-
kok teljesítményének emelkedésére. A hatások mértéke itt is megdöbbentő: amíg egy 
alacsony teljesítményű (rossz tanulónak számító) diák átlagos teljesítménynövekedése 
egy év alatt a legrosszabb tanárok mellett 14 pontot tesz ki, addig a legjobb tanár mellett 
ennek csaknem a négyszeresét (53 pontot). Hasonló mértékű reziduális hatásokat mértek 
a közepes és a jó tanulók körében is. A kumulatív hatások még jelentősebbek. Összemér-
ve egymással a matematikai tesztben nagyjából azonos eredményt elért diákokat, akiket 
három egymást követő évben (az általános iskola 3-5. osztályaiban) a leggyengébbek 
közé tartozó három tanár oktatott, illetve azokat akiket ugyanebben a három évben a 
legjobbak közé tartozó három tanár oktatott, a különbség, amit a jó tanárok mellett a 
diákok három év alatt felhalmoztak, kicsit több mint 50 százalékpontot tett ki.15 

Sandersék mérési eljárását a dallasi iskolakörzet, illetve a bostoni állami iskolák adata-
in megismételték. A dallasi eredmények hasonló mértékűnek bizonyultak, ráadásul a 
matematikai teszt eredményei mellett az olvasási-szövegértési eredményekre nézve is 
kimutathatók voltak (Jordan-Mendro-Weerasinghe [1997]). A bostoni oktatási hatóság 
által kezdeményezett vizsgálat 10. évfolyamos középiskolások olvasás-, illetve matema-
tikateszt-eredményeinek változásán próbálta a tanári teljesítmények minőségkülönbségé-
nek hatását lemérni. Az eredmények itt is figyelemre méltók. A tanári munka minőségét 
tekintve az alsó és a fölső harmadba tartozó tanárok hozzájárulása az egy év alatti tanulói 
teljesítménynövekményhez igen jelentős különbségeket produkált. Amíg az alsó harmad-
ba kerülő (nevezzük így: „rossz" tanárok) gyakorlatilag semmilyen eredménynövekedést 
sem tudtak felmutatni, addig a felső harmadban lévő („jó" tanárok) teljesítménye az 
amerikai átlag körüli éves teszteredmény-emelkedést produkált: az olvasási-szövegértési 
teszt alapján 5,6 pontot a 8,0 pontértékű országos átlaggal szemben, a matematikai teszt 
alapján pedig 14,6 pontot a 11,0 pontos országos átlaggal szemben (.Haycock [1998] 5. o.). 

A tanári munka minőségének közvetlen mérése - tanári képességtesztek 

Vajon mi határozza meg a tanári munka minőségét? Egy másik kutatási irány erről az 
oldalról fogalmazza meg a problémát. A mérési eljárásoknak természetesen határokat 
szabnak a rendelkezésre álló adatok. Az újabb mérések során többnyire kétfajta tényező 
hatását tudták számszerűsíteni: 1. a tanári végzettség szintjének, a végzettséget adó felső-
oktatási intézmény minőségi besorolásának, illetve a tanított tárgyat illető szakképesítés 
meglétének vagy hiányának hatását, valamint 2. a tanárok körében mért különböző ké-
pességtesztek eredményeinek hatását. 

Monk [1994] 10., 11. és 12. évfolyamos középiskolások matematikateszt-eredményei 
és matematikatanáraik egyetemi szintű matematika, illetve természettudományi kurzusa-

15 Wright-Horn-Sanders [1997] mérése hasonló eredményt hozott. „Tanulmányunk arra a jól megalapo-
zott következtetésre jutott, hogy a tanulók tudását leginkább meghatározó tényező maga a tanár. Ráadásul az 
is kimutatható, hogy munka hatékonysága tekintetében igen jelentősek a tanárok közötti különbségek. ... Ha 
egy tanár hatékony, akkor hatékonyan képes befolyásolni a tanulói teljesítményeket bármely kezdeti teljesít-
ményszintről. ... Ha viszont nem hatékony, akkor az irányítása alatt tanuló diákok tanulmányi előmenetele 
nem lesz megfelelő, akár alacsony, akár magas teljesítményszint is a kiinduló állapot." (63. o.) 
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inak gyakorisága között talált pozitív kapcsolatot. Goldhaber-Brewer [1997] 10. évfo-
lyamos középiskolások matematika pontszámai tekintetében talált szignifikánsan maga-
sabb értékeket abban az esetben, ha a tanár egyetemi végzettségű volt (akár BA, akár 
MA szinten), illetve ha végzettsége szakirányú (azaz: matematika) végzettség volt. 

Ennél lényegesen érdekesebb eredmények születtek a másik típusú kutatási irányból, 
amely a tanárokon mért különböző képességtesztek eredményei és a diákok teljesítménye 
között keresett - és talált - szignifikáns összefüggéseket. Tanári képességtesztek eredmé-
nyei alapvetően két okból álltak a kutatók rendelkezésére. Egyrészt azért, mert a tanári 
pályához szükséges felsőfokú végzettség megszerzése felvételi vizsgához és a vizsgán elért 
standardizált felvételi pontszám valamilyen alsó küszöbértékéhez kötött. A tanárképző fő-
iskolai felvételi pontszámok a jövendő tanárok képességeinek valamiféle közelítő mérőszá-
mai lehetnek. Másrészt pedig azért, mert az 1980-as évek elejétől az Egyesült Államok 
legtöbb (szám szerint 41) államában - minőségbiztosítási célból - hatóságilag úgynevezett 
tanári praxisvizsga (certification testing) teljesítéséhez kötötték a tanári foglalkozás folyta-
tását. A tanári működési engedélyek az államok szintjén különbözőképpen szabályozzák, 
de nagyjából háromféle vizsga közül valamelyiknek (vagy többnek) a sikeres teljesítését 
követelik meg: a) valamilyen standardizált verbális képességtesztét, b) valamilyen szakmai 
tesztét, c) pedagógiai készségeket mérő tesztekét. Az ily módon rendelkezésre álló teszt-
eredmények noha természetesen távolról sem mérik tökéletesen azt, hogy ki a jó vagy rossz 
tanár, mindazonáltal alkalmas közelítő változói (proxyjai) lehetnek a tanári munka minősé-
gének. Ennek az új információnak a használata igen jelentős új eredményekhez vezetett. 

Ferguson [1991] Texas állam 900 iskolakörzetén16 becsült egyenletekben mutatta ki a 
tanári praxisvizsga részeként letett verbális képességtesztek eredményének hatását a ta-
nulók matematikai teszteredményekben mért teljesítménynövekedésében a 3. és a 7. év-
folyam közötti négy évben. A matematikai teljesítménynövekmény szóródásában az is-
kolával összefüggő tényezők együttesen 25-33 százalékot tettek ki, amelyben a legna-
gyobb hatást (mintegy 20-25 százalékot) a tanári képességteszt szóródása képviselte. Öt 
évvel később Ferguson-Ladd [ 1996] alabamai iskolakörzet szintű adatokon megismételte 
az előbbi mérést, és hasonló eredményekre jutott. A tanári képességeket ez esetben a 
főiskolai-egyetemi felvételi vizsgaeredmények pontszámaival mérték. Strauss-Sawyer 
[1986] észak-karolinai iskolakörzet-szintű adatokon mutatta ki a tanári praxisvizsga ha-
sonló mértékű hatását a diákok teljesítményére. Strauss-Vogt [2002] modellje - mely 
tanárok alkalmazása során érvényesülő szelekció hatását endogén módon kezelte - penn-
sylvaniai körzetszintű adatokon rendkívül erős hatást tudott kimutatni: a tanulói teljesít-
ményeknek17 a tanárok általános képességteszt-értékére mért rugalmassága 12,66-os (!) 
értéket adott. Az érdekesség kedvéért megemlítjük, hogy amikor a fent ismertetett iroda-
lom eredményeinek hatására a kilencvenes években az eredeti Coleman-jelentés (Coleman 
és szerzőtársai [1966]) adatait újraelemezték (Ehrenberg-Brewer [1995]), Coleman ered-
ményeire rácáfolva, a szerzőknek sikerült a tanárok verbális képességeit mérő tesztered-
mények és diákok teljesítménymutatói között szignifikáns és mértékét tekintve nem elha-
nyagolható összefüggést megállapítani. 

Különösen plasztikusan mutatta ki a tanári képességeket mérő verbális teszteredmé-
nyek hatását a diákok teljesítményére (matematikai teszteredményére) Ferguson [1998Z?] 
tanulmánya18 (350-357. o.). Ferguson hipotézise így szól: ha igaz az, hogy a tanári 
munka minősége - verbális képességeket felmérő teszteredményeken mérve - döntő sze-

16 Ami durván 2,4 millió tanuló és 150 000 tanár adatait tartalmazta. 
17 Ezt egy kompozit mérőszámmal mérték, mely a különböző teljesítménymutatókon elvégzett főkompo-

nens-elemzés eredményeként adódott. 
18 A szerző ebben az írásában széles körű áttekintést ad azokról az empirikus eredményekről, amelyek az 

iskola aktív szerepét hangsúlyozzák a fehér és fekete bőrű diákok teszteredményei között mutatkozó jelentős 
különbségek csökkentésében. 
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repet játszik a tanulók teljesítményének alakításában, akkor arra számíthatunk, hogy ez a 
hatás annál jelentősebb lesz, minél több idő áll rendelkezésre ahhoz hogy a jó vagy a 
rossz pedagógus kifejtse hatását a diákokra, vagyis: a (pozitív vagy negatív) hatás várha-
tóan a tizenkét évfolyamos alapképzés végére lesz igazán jelentős. A hipotézis ellenőrzé-
se érdekében Ferguson korábbi kutatásainak adatbázisához (1980-as évek közepi texasi 
iskolakörzet-szintű adatokhoz) tért vissza. A gondolatkísérlet megvalósítása céljából a 
tanárok átlagos verbális képességteszt-eredményei, illetve a diákok átlagos matematikai 
teszteredménye alapján - a kezdeti (vagyis az 1. és a 3. évfolyamon mért) tanulói teljesít-
ményeket véve alapul - négyfajta iskolakörzet-típust19 különböztetett meg: olyan körze-
teket, ahol a mind a tanári, mind pedig a kezdeti tanulói teljesítmények az átlagnál lénye-
gesen alacsonyabbak; olyan körzeteket, ahol mind a kezdeti tanulói teljesítmények, mind 
pedig tanári képességek egyaránt átlag fölöttiek; illetve a vegyes eseteket, melyekben 
átlagosnál jobb tanárok kombinálódnak átlag alatti kezdeti teljesítményű diákokkal, és 
megfordítva.20 

A kérdés az, hogy a négyfajta körzettípusban a magasabb évfolyamokon hogyan alakul 
az átlagnál lényegesen magasabb, illetve az átlagnál lényegesen alacsonyabb kezdeti tel-
jesítményű diákok teljesítménye a jó, illetve rossz képességű tanárok hatására. Ferguson 
[19986] 9.2. ábráját reprodukáló 1. ábra mutatja az eredményeket. A vízszintes tenge-
lyen az 1986. évi (keresztmetszeti) évfolyamok vannak felmérve. A függőleges tengely 

1. ábra 
A tanári képességeket mérő teszteredmények hatása a diákok körzetszintű matematikai 

teszteredményeinek átlagára, keresztmetszetben, Texas állam 70 iskolakörzetében, 1986-ban 
évfolyamonként 

„rossz" tanárokkal — - „jó" tanárokkal 

Függőleges tengely: mindenkori évfolyamszintű főátlagértékektől (zérustól) 
való +, - eltérések, szórásegységben mérve 

Forrás: Ferguson [1998Ö] 356. o. 

19 Az osztályozás természetesen nem teljes körű. A 900 texasi iskolakörzetből csak 70 olyan körzetre 
terjedt ki, amely egyértelműen eleget tett az osztályozás során alkalmazott kritériumoknak, vagyis bizonyos 
mértékig „kontrollált kísérletről" van szó. 

20 Jó (rossz) tanárokkal ellátott körzetnek minősült az a körzet, ahol a tanári képességteszt átlagos értéke 
legalább egy szórásegységgel magasabb (alacsonyabb) volt Texas állam átlagos értékénél, továbbá jó (rossz) 
kezdeti értékű átlagos tanulói teljesítményűnek minősült az a körzet, ahol a főátlaghoz képest legalább egy 
szórásegységgel magasabb (alacsonyabb) volt a tanulók 1. és 3. évfolyamon mért átlagos teljesítményszintje. 
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(zérus értékű) referenciapontjai a megfelelő évfolyamokon mért tanulói teszteredmények 
főátlagait21 testesítik meg. A függőleges tengely pozitív és negatív értékei eme átlagoktól 
való pozitív vagy negatív eltéréseket jelzik, szórásegységekben mérve. A szaggatott vo-
nallaljelzett görbék azokat a körzettípusokat képviselik, ahol a tanári teszteredmények az 
átlagnál lényegesen magasabbak (ahol különösen „jók" a tanárok), a folytonos vonallal 
jelzett görbék pedig azokat a körzeteket, ahol a tanárok teszteredményei különösen rosszak 
(ahol különösen „rosszak" a tanárok). 

Az ábra grafikonjai igen látványosan mutatják azt az eredményt, amit ez az egész 
irodalom-összefoglaló sugallni akar: a tanulók iskolai teljesítményének formálódásában 
döntő szerepe van a tanári munka minőségének. Ha a diákokat tartósan a rossz tanárok 
oktatják, az a 12 évfolyamos képzés végére mélyen az átlag alatti teljesítményszintjére 
nivellálja a kezdetben esetlegesen messze átlag fölötti teljesítményű tanulók teljesítmé-
nyét is, és alig valamivel javítja az eredetileg alacsony pontszámú diákok teljesítményét 
is. Ha viszont a diákokat tartósan jó tanárok oktatják, az fölfelé - a jó képességű diákok 
teljesítménye irányában - nivellálja hosszú távon a tanulói teljesítményeket. 

Minőség szerinti pozitív szelekció a tanár-diák összepárosításban 

A Ferguson által megkülönböztetett négy karakterisztikus körzettípus - mint említettük -
a 900 texasi iskolakörzetből összesen 70 körzetet fedett le. E körzetek típusok szerinti 
eloszlása egy további fontos összefüggésre vet fényt: a tanári szelekció jellegzetességei-
re. A tipikus esemény a „jó tanár-jó diák", illetve „rossz tanár-rossz diák" párosítás. Az 
osztályozás alapjául szolgáló 70 körzetből 37 körzet esett az előbbi, 25 pedig az utóbbi 
kategóriába. A gondolatkísérlet méréséhez elengedhetetlen „vegyes" - „jó tanárral ellá-
tott rossz diákok", illetve „rossz tanárral ellátott jó diákok" - körzetek száma ehhez 
képest igen kicsi (mindössze 3, illetve 4 eset). Az eloszlásnak ez a tulajdonsága arra utal, 
hogy iskolarendszer a tanárok allokációját tekintve erősen szelektíven működik: a jobb 
teljesítményű/képességű tanárok szívesebben vállalnak munkát olyan iskolákban, ahol az 
átlagosnál jobb teljesítményűek a diákok. A jobb teljesítményű diákokat oktató, „elit" 
iskolák pedig nem nagyon alkalmaznak rosszabb teljesítményű, illetve képesítésű tanáro-
kat. így a rossz tanárok nagy valószínűséggel kiszorulnak a rosszabb teljesítményű tanu-
lók iskoláiba. A domináns minta tehát a pozitív szelekció - vagyis a tanári képességek és 
a tanulói teljesítmények pozitív korrelációját előidéző szelekció. 

Ez természetesen igen kedvezőtlen a társadalmi egyenlőtlenségek enyhítése szempont-
jából, hiszen az alacsonyabb társadalmi státusú gyermekek beiskolázáskor meglevő hát-
rányait leginkább a jó tanári teljesítmény révén lehetne érzékelhető mértékben csökken-
teni. Babu-Mendro [2003] tanulmánya dallasi longitudinális adatokon ráadásul azt is 
kimutatta, hogy a hatékony tanári munka leginkább a tanulási problémákkal küszködő -
szegény és/vagy fekete bőrű - diákok teljesítményét lenne képes előrelendíteni. A szóban 
forgó vizsgálat a diákok két csoportját különböztette meg a 2000. évi 7. évfolyamos 
matematikai záróvizsgán elért eredmények értékelése szempontjából. Az egyik csoportot 
az 5., 6. és 7. évfolyamon végig hatékonyan oktató („jó") tanárok tanították, a másik 
csoportot pedig „rosszak".22 A diákokat a bázis-időszakbeli (3 évvel a megfigyelés éve 

21 Texas állam összes körzetének adott évfolyamon mért tanulói teszteredményének átlagát. 
22 A hatékony-nem hatékony („jó"-Mrossz") tanárokat ez esetben is annak alapján különböztették meg, 

hogy milyen mértékű javulást voltak képesek a diákjaik teljesítményében elérni (hozzáadott értékben mér-
ve). „Hatékony", illetve „jó" tanárnak minősült az, aki az átlagos teljesítményjavulás tekintetében a felső 
két kvintilisbe, „nem hatékony" vagy „rossz" tanárnak pedig az, aki az alsó két kvintilisbe esett. 
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előtti) teszteredményeik alapján három csoportra (alacsony, közepes, jó teljesítményű 
diákokra) bontották. Az alacsony kezdeti teljesítményű diákok esetében volt messze a 
legnagyobb a jó tanárokkal való ellátottság kumulatív hatása: a 7. év végén sikeres vizs-
gát tett diákok aránya ebben a körben 90 százalékos volt, szemben a rossz tanárokkal 
ellátott alacsony teljesítményű csoport 42 százalékos eredményével. A közepes, illetve 
magas kezdeti teljesítményű diákok esetében lényegesen kisebb hatást lehetett a jó taná-
rok alkalmazása révén elérni: jó tanárok mellett ugyan mindenki (100 százalék) sikeresen 
letette a vizsgát, de rossz tanárok mellett is sikerrel járt 89-90 százalék. 

A tanári szelekció azonban - ez esetben is - éppen az ellentétes mintát követi. Amíg az 
alacsony kezdeti teljesítményű diákok kétharmadának rendre rossz tanárok jutottak az 5., 
6. és 7. osztályban, és csak egyharmaduk tanulhatott jó tanárok mellett, addig a jó kezde-
ti teljesítményű diákok 72 százaléka ugyanebben a három évben jó tanárok irányítása 
mellett tanulhatott, és csak 28 százalékuknak kellett rossz tanárokkal beérnie. New York 
állam iskoláin ugyanennek a szelekciós mechanizmusnak az erőteljes érvényesülését mutatta 
ki Lankford-Loeb- Wyckoff [2002] írása. 

A pedagógiai munka kvalitatív mérése 
- a korszerű pedagógiai gyakorlat jelentősége 

E fejezet lezárásaként beszámolunk két olyan - ritkaságszámba menő - kutatási ered-
ményről, amely kvantitatív eszközökkel mutatta ki az osztályteremben folyó minőségi 
pedagógiai munka (és a pedagógus-továbbképzés) igen jelentős hatását a tanulói teljesít-
ményekre. Ez az összefüggés azért rendkívül jelentős, mert fontos gyakorlati teendőkre 
világít rá: megmutatja, hogy a tanulói eredményeket komoly mértékben alakítani képes 
minőségi tanári munka érdekében milyen irányban kell a pedagógusképzést alapjaiban 
megváltoztatni. 

Harold Wenglinsky, a princetoni Educational Testing Service munkatársa olyan mo-
dellt állított fel, amelyben a tanár megfigyelhető jegyei (végzettségi szintje, szakirányú 
képesítése, gyakorlati ideje) mellett pedagógiai szaktudását, szakmai fejlődését és az 
osztályteremben folyó pedagógiai munka fontos kvalitatív jegyeit is képes volt explicit 
módon bevonni. A modell elméleti hátterét a modern pedagógia23 belátásai szolgáltatták 
('Wenglinsky [2001]). 

E szerint a hatékony tanítás módszertana nagyjából négy elven nyugszik. 1. A puszta 
információtovábbítás (alacsonyabb rendű gondolkodási sémák) helyett inkább az 
információfeldolgozó képesség („magasabb rendű gondolkodási sémák"24) fejlesztésére 
kell helyezni a hangsúlyt. Az előrejelzés szerint jobb eredményeket képesek elérni -
ceteris paribus - azok a tanulók, akiknek nemcsak információkat kell passzívan befogad-
niuk, hanem az információfeldolgozó képességét is fejlesztik. 2. Uniformizált oktatási 
gyakorlat helyett jobb eredményeket lehet személyre szabott oktatási gyakorlattal elérni. 
Ez azt jelenti, hogy a tanárnak mindig arra a tudásszintre és azokra a gondolkodási 
alakzatokra kell építenie, amivel egy adott tanuló valójában rendelkezik. Az új ismerete-
ket ezekhez az alakzatokhoz kell kötni, illetve a meglevő tudásszinthez képest kell előre-
haladást elérni. 3. A diákokat csoportos munkára, együttműködésre kell ösztönözni. Az 
együttes feladatmegoldás növeli az együttműködési készséget és más hasznos szociális 
jártasságokat. 4. Az oktatás folyamatának szerves részét képező, „autentikus" értékelési 

23 Lásd például: McLaughlin-Talbert [1993]. 
24 Fogalmak alkalmazása különböző kontextusokban, fogalmak elsajátítása igen különböző példákon ke-

resztül. 
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rendszert kell működtetni. A rendszertelen - feleltetésre és dolgozatírásra - korlátozódó 
hagyományos értékelési eljárásokat rendszeres egyéni vagy csoportos beszámolókkal kell 
helyettesíteni. 

A kvalitatív kutatási eredmények azt mutatják: a tanárnak az a döntése, hogy hagyo-
mányosabb vagy modernebb pedagógiai gyakorlatot folytat-e az osztályteremben, nagy-
ban gátolhatja, vagy elősegítheti a tanulók szellemi fejlődését. Természetesen ez nem 
független a tanár szakmai fejlődésétől sem. Minél több és megfelelőbb ilyen irányú isme-
rettel rendelkezik, annál nagyobb valószínűséggel alkalmazza a modern pedagógiai gya-
korlatot. 

A pedagógus ilyen irányú ismereteinek meglétét Wenglinsky tíz változóval mérte: 
részt vett-e a tanár fontos pedagógiai területeket - a kooperatív tanulást, interdiszcipliná-
ris oktatást, a magasabb rendű gondolkodási sémákat, eltérő kulturális hátterű, sajátos 
szükségletű (fogyatékkel élő) vagy olvasási nehézségekkel küszködő gyerekek oktatását, 
diverzifikált teljesítményértékelést stb. - érintő szakmai továbbképzésen az elmúlt egy 
(öt) évben. Az osztályteremben folyó pedagógiai munka minőségét pedig 21 változó 
segítségével tudta mérhető komponensekre lebontani (egyedi, illetve rutinjellegű, konst-
ruált, illetve valódi gyakorlati problémák megoldásának gyakorisága, feladatválasztós 
tesztek, illetve egyéni feladatok gyakorisága az értékelés során stb.) 

A szerző a méréshez a National Assessment of Educational Progress (NAEP) 1996. 
évi (az Egyesült Államok egészére nézve) reprezentatív adatbázisát használta, és a diá-
kok teljesítményét az általuk elért standardizált matematikai teszteredményével mérte. 
A minta több mint hétezer nyolcadik osztályos tanulóra terjedt ki, és magában foglalta a 
tanulók legfontosabb családi (társadalmi-gazdasági) jellemzőit is. Ezzel párhuzamosan vet-
tek fel igen részletes adatokat e tanulókat oktató tanárokról (lásd fent!), illetve iskolákról. 

Wenglisky több alternatív modellel kísérletezett. Legjobban illeszkedő modelljében 
arra a következtetésre jutott, hogy a tanári munka minősége - amennyiben annak mind-
három mért aspektusát (a tanár jellemzőit, szakmai fejlődését, illetve az osztályteremben 
folytatott gyakorlatát) egyaránt számításba vette - nagyjából ugyanolyan mértékben volt 
képes a tanulók teljesítményét befolyásolni, mint amekkora hatást a családi-társadalmi 
háttere képes volt „megmagyarázni". A tanári munka minőségét alakító tényezőkön be-
lül pedig messze a legnagyobb súlya annak volt, hogy milyen mértékben képes a tanár a 
tanteremben a modern pedagógiai elvekkel összhangban levő gyakorlatot folytatni. 

Az osztályteremben folyó tanári munka minőségét példaszerű alapossággal sikerül 
megmérnie Schacter-Thum [2004] kutatásában. A szerzők öt Arizona állambeli iskolát 
vizsgáltak a 2000/2001. tanévben. Az iskolákban véletlenszerűen kiválasztottak 52 tanárt 
és 910 általuk oktatott, 4-6. évfolyamos diákot. 

A diákok tanulmányi teljesítményét nyelvi, olvasási és matematikai készségtesztekben 
(egy év alatt elért pontszámemelkedésben), a tanári munka minőségét pedig folyamatos, 
9 hónapon át tartó résztvevő megfigyeléssel mérték. Az osztályteremben folyó munkát 
megfigyelők részletes kérdőíveket töltöttek ki, melyben a legapróbb részletekre kitérve, 
regisztrálták a tanári munka pedagógiai részleteit. A kérdőívekben foglalt információkat 
rendszerezve több megfigyelő egymástól függetlenül ötfokozatú skálán osztályozta a ta-
nári munka minőségét. Majd e független értékeléseket átlagolva jutottak el a tanár össze-
sített minőségi pontszámához. 

A mérési modell a tanárok összesített minőségi pontszáma és az általuk tanított tanulók 
átlagos tanulmányi fejlődése közötti összefüggést vizsgálta, kontrollként az osztály össze-
tételének különböző mutatóit (a spanyolajkúak, a nyelvi nehézségekkel küszködők, az 
alacsony készségszintű diákok arányát) használva. 

E mérési eljárással a szerzők igen szoros összefüggést tudtak a tanári munka minősége 
és a diákok teljesítményszintjének emelkedése között kimutatni. A mérés szerint a tanári 
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munka minőségének egy szórásegységnyi emelkedése a nyelvi teszteredmények átlagos 
változásában egy egész szórásegységnyi emelkedést; a matematikai teszteredmények át-
lagos növekedésében háromnegyed, az olvasási teszteredmények átlagos növekedésében 
pedig fél szórásegységnyi emelkedést volt képes előidézni. 

Ezt a szakaszt összefoglalva, felhívjuk a figyelmet néhány fontos összefüggésre. 
1. Az oktatási ágazatot olyan sajátos tevékenységi területnek tekinthetjük, ahol rendkí-

vül sok múlik a minőségen. A tanári tevékenység idő-, figyelem- és szakértelem-intenzív 
tevékenység; az iskolai outputot - az iskolának a tanuló eredményeihez való hozzájárulá-
sát, vagyis a hozzáadott értéket - alapvetően a tanár minőségi jegyei határozzák meg. 
Természetesen igen sok múlik azon, hogy a tanulók a családjukból milyen hozott humán 
tőkével érkeznek az iskolába, de - a modern kutatási eredmények fényében és az oktatási 
termelési függvények elsőgenerációs becslési eredményeivel ellentétben - ma már sem-
miképpen sem mondhatjuk azt, hogy az iskola erőforrásaival ezt csak igen csekély mér-
tékben képes befolyásolni. A minőségi szolgáltatások - elsősorban a minőségi tanári 
munka - nagyon sokat tud javítani a diákok eredményein. A nemtörődöm tanári munka 
és az elavult pedagógiai szemlélet pedig sokat tud rontani a tanulók fejlődésén. Hogy egy 
új - kinyilvánított preferencia típusú - érvet is elővezessünk: ha ez nem így lenne, akkor 
mivel magyarázhatnánk a középosztályi gyerekeket többségben oktató „jobb" iskolák 
azon törekvését, hogy a „jobb" tanárokat igyekeznek alkalmazni? 

2. A közoktatás nagy részét lefedő állami iskolarendszerben a tanári fizetéseket kétol-
dalú bérmegállapodások és bértáblák szabályozzák. így, kevés kivételtől eltekintve, nincs 
arra mód, hogy a tanárok eltérő minőségű teljesítményét a bérekben megfizessék,25 jólle-
het az egyes tanárok munkájának minősége között igen jelentős különbségek lehetnek. 
Ilyen körülmények között a tanári munka széles értelemben vett javadalmazásában igen 
jelentős részarányt kell képviseljenek a nem bérjellegű elemek. A nem bérjellegű elemek 
között kitüntetett szerepet játszanak az osztálytermekben folyó munka körülményei. Ha 
az egyik osztályban csupa jól teljesítő középosztályi gyermek tanul, a másikban pedig az 
osztály fele tanulási problémákkal küszködik, a pedagógus munkája az utóbbiban nyilván 
lényegesen nehezebb lesz, ugyanúgy ahogy egy bányász munkájának nehézségi fokát is 
meghatározza az, hogy külszíni fejtésen dolgozik-e, vagy 500 méter mélyről - sújtólég-
vagy vízbetörések veszélyének kitéve - fejti-e a szenet.26 Ha munkakörülményeire való 
tekintet nélkül azonos módon fizetik meg őket, az nyilván igen komoly mértékben befo-
lyásolni fogja az illető szakma munkaerőpiacán a szelekciós mechanizmusokat és a telje-
sítményeket. 

A szegregáció következményeinek kifejtésekor ezekből a megfontolásokból kell kiin-
dulnunk. 

25 Az egyetlen lehetőség az, ha az alapfizetésért ellátandó kötelező óraszámon felül pluszfeladatokat 
biztosítanak egyes tanároknak, és ezen keresztül fizetik meg jobban őket. A magániskolák működése ettől 
eltérő. Az ő kezüket nem kötik meg az állami bértáblázatok. Vannak, akik úgy érvelnek (például Neal 
[2002]), hogy a magániskolák esetlegesen jobb oktatási teljesítménye részben arra vezethető vissza, hogy a 
magánszférában a jobb tanárok kiválogatását ösztönző bérezéssel is össze lehet kapcsolni, illetve a hiány-
szakmákban magasabb béreket lehet fizetni. A magán-, alapítványi (charter schools) és egyházi iskolák 
bérezési gyakorlatában valóban kimutathatók ilyen tendenciák (lásd Ballou [2001], Ballou-Podgursky [2001]). 
Figlio [2002] ráadásul azt is kimutatta, hogy ösztönző bérezési gyakorlatot állami iskolákban is folytatnak, 
de csak azokban az iskolakörzetekben, ahol nincs jelen pedagógus-szakszervezet. A hatékony bérezési gya-
korlat egyik legnagyobb akadálya a tanárokat tömörítő szakszervezetek nivelláló politikája. 

26 Általános empirikus munkaerő-piaci tapasztalat, hogy a munkának ezeket a kedvezőtlen vonásait a 
bérekben kompenzálják. A kiegyenlítő bérkülönbségek - Adam Smith-ig visszavezethető - elméletéről vilá-
gos és intuitív áttekintést ad Rosen [1986] írása, illetve Ehrenberg-Smith magyar nyelven is olvasható/[2003] 
munkagazdaságtan tankönyve (8. fejezet). 
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A szegregáció következményei 

Térjünk vissza a jászladányi esetet modellező számpéldánkhoz! Mi történik akkor, ha az 
iskola az 5. táblázatban bemutatott esettel analóg módon kettéválik, és a „cigány iskolá-
ban"27 (a B iskolában) ugrásszerűen megnő a tanulási nehézségekkel küszködő tanulók 
aránya, miközben az „alapítványi iskolából" (az A iskolából) kirostálták az utolsó rosszul 
tanuló gyermeket is? Tegyük föl, hogy az iskolamegosztással egy időben a tanári állo-
mányt véletlenszerűen felezték meg. Az eredeti, osztatlan állami iskola jobb és rosszabb 
képességű-teljesítményű tanárai közül egyforma eséllyel kerültek az alapítványi, illetve a 
cigány iskola tanárai közé jobb, illetve rosszabb tanárok. Hogyan alkalmazkodnak a 
szereplők (a tanárok és a diákok) rövid és hosszabb távon az új helyzethez? 

A pedagógiai szolgáltatások minőségének leromlása 

A cigány iskolában - mint említettük - ugrásszerűen megnőtt a tanulási problémákkal 
küszködő gyermekek aránya. Ez a tény önmagában - a rendelkezésre álló pedagógiai 
feltételek változatlansága mellett is - új helyzetet teremt: 1. a tanári erőforrások - az idő, 
a figyelem és a szakértelem - a megoldandó pedagógiai feladatok volumenéhez képest 
szűkösebbé válnak; 2. az oktatás befogadó közege - a kortárs csoport domináns jellegé-
nek megváltozása miatt - előnytelenebb lesz; 3. a tanárok javadalmazása a nehezebbé 
váló pedagógiai feladatok tükrében veszít az értékéből. Vegyük sorra ezeket a következ-
ményeket! 

1. A tanárok észlelik, hogy eddigi ráfordításszintjük nem elegendő a szokott teljesít-
ményszint eléréséhez. Vegyünk példának egy olyan esetet, amikor egy különösen jó, 
modern pedagógiai elveket követő és gondos tanár osztályában korábban 8 nehezen tanu-
ló gyermek volt, az iskolaszétválasztás következtében azonban a problémás gyerekek 
aránya megduplázódott (16 főre emelkedett). Mit tehet ilyen esetben a tanár? Ha nem 
akarja az erőfeszítéseit nagymértékben megnövelni, le kell szállítania a teljesítménykö-
vetelményeket, és arányosan vissza kell vennie a személyre szabott, egyéni foglalkozá-
sok volumenéből. Vagyis, ha nem akar jelentős többletmunkát fektetni az oktatásba, azt 
kell tennie, ami a lehető legelőnytelenebb a tanulási problémák kezelése szempontjából. 
A tanulási problémák kezelése ugyanis az átlagosnál jóval több időt, figyelmet és szakér-
telmet igényelne, illetve személyre szabott, intenzív oktatási technikák alkalmazását kö-
vetelné meg (lásd például Knapp [1995]). A leszállított teljesítménykövetelmények pedig 
gyakorta önbeteljesítő próféciaként működnek, aláássák a teljesíteni akaró diákok moti-
vációját (Good [1987], Ferguson [1998ö]).28 

27 Emlékeztetőül: amennyiben az A iskolában képesség szerinti szelekciót alkalmaznak, az automatikusan 
- explicit etnikai alapú szegregáció nélkül is, pusztán az összetételhatásból következően - könnyen etnikai 
szegregációhoz vezethet. A továbbiakban ezért a B iskolát „cigány iskolának" fogjuk nevezni. Tartsuk 
azonban szem előtt, hogy a bajok abból adódnak, hogy az iskolarendszer szelektivitása következtében a 
cigány iskolában aránytalanul sok lesz a rosszul tanuló gyermek! 

28 Csapó Benő képességfejlődési modellje (és valós adatokon lefolytatott szimulációs kísérlete) ráadásul 
azt is kimutatta, hogy egy korai életkorban történő képesség szerinti szelekció - exogén feltételek közepette 
- meglehetősen értelmetlen (Csapó [2003] 195-226. o.). Mivel a gyermekek egyéni fejlődésére igen sok 
véletlenszerű tényező hat, a logisztikus modellt követő egyéni képességfejlődési pályák nagy valószínűség-
gel keresztezik egymást. Vagyis ha bármilyen oknál fogva korai életkorban csoportosítanánk - mondjuk egy 
osztályteremben - teljesítmény szerint a gyerekeket, néhány év múlva ugyanezekben az osztálytermekben 
ismét jelentős teljesítmény szerinti heterogenitást találnánk - feltéve, ha maga a csoportosítás nem torzítaná 
el komolyabb mértékben a „kísérletet". A bökkenő az, hogy jelentősen eltorzítja. A képesség szerinti sze-
lekció a „rossz képességűnek" bélyegzett gyerekeknek, ha nem is feltétlenül a képességeit, de a motivációját 
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2. A problémás gyerekek összesűrítése egy iskolában vagy egy osztályteremben a 
tanulási szituáció szempontjából kedvezőtlen szubkultúra kialakulásához vezethet. A kortárs 
csoport hangadói a teljesítményt és a tanárokkal való együttműködést stréberségnek, 
nyalizásnak minősíthetik, és az iskolai tudással szemben létrehozhatják saját ellenálló 
kultúrájukat (Willis [2000], Akerlof-Kranton [2002], Bishop és szerzőtársai [2003]). 
Hanushek-Kain-Rivkin [2002]29 megmérték a fekete bőrű diákok szegregált iskoláiban a 
kortárs csoportok e kedvezőtlen hatását az iskolai teljesítményekre. Hogy a nagyságren-
deket érzékeljük: „a tipikus fekete diáknak 30 százalékkal több fekete osztálytársa van, 
mint a tipikus fehér diáknak, és 25 százalékkal több fekete bőrű diáktársa van ahhoz 
képest, ahány fekete diáktársa lenne abban az esetben, ha az államon belül [Texas] telje-
sen egyenletes volna a fekete diákok eloszlása. ... Amennyiben az államon belül az 5.-től 
a 7. évfolyamig teljesen kiegyenlített volna a fekete bőrű diákok eloszlása, akkor ez a 
tényleges állapotokhoz képest 0,19 szórásegységgel növelné a fekete diákok iskolai telje-
sítményét. Ez valamivel több, mint a fehér és fekete hetedikes tanulók körében mért 
iskolai teljesítménykülönbség egynegyede." (28. o.)30 

3. A tanulási problémák iskola- vagy osztályszintű kumulálódásának egy harmadik -
és messzebb ható - következménye az, hogy a tanárok javadalmazása a nehezebbé váló 
pedagógiai feladatok tükrében veszít az értékéből. Az állami iskolarendszerben egyetlen 
tényező van, ami elvileg ez ellen hathatna, az a kiegészítő normatív támogatások jelenlé-
te. Ebből a forrásból azonban általában nem lehet közvetlenül a tanári fizetéseket kiegé-
szíteni, és a plusz erőforrásokat különben sem maguk a nehezebb munkát végző tanárok, 
hanem az iskolák kapják. Jóllehet a nehezebb pedagógiai feladatból adódó pluszterhek 
elsősorban a tanárokra nehezednek, a közoktatási rendszerekben általában nincs (Magyar-
országon sincs) olyan pénzügyi mechanizmus, amely ezt a kedvezőtlen hatást a tanárok 
javadalmazásában megfelelő mértékben kompenzálná.31 A tanári fizetések leértékelődése 
hosszabb távon igen kedvezőtlen következménnyel jár: a tanári állomány kontraszelektív 

rombolja, és a minőségi tanári szolgáltatásokhoz való hozzájutási esélyeit csökkenti. Ez közvetett módon 
pedig önmagát beteljesítő próféciaként működik: maga hozza létre azt az eredményt - az alacsony tanulói 
teljesítményszintet - , amelynek alapját (tévesen) a gyermekek változatlan képességeiben vélte felfedezni 
(.Molnár-Csapó [2003] 68. o.). Arra hogy az állítólag „rossz képességű" gyermekek teljesítményei talán 
mégsem annyira változatlanok, mint azt a szelekció hívei gondolják, klasszikus ellenpéldaként „lehet emlí-
teni az utcai matematika néven ismertté vált jelenséget: alapvető iskolai matematikai feladatokban kudarcot 
valló gyerekek virtuóz módon számolnak piaci, utcai üzletelés során. Az okok között egyértelműen megje-
lölhető az eltérő környezetben, kontextusban rejlő eltérő motivációs bázis" (Józsa [2002] 242. o.). Ezt az 
összefüggést a magyarországi roma tanulók esetében Tóth [2001] empirikusan is igazolta. 

29 Hanushekék ez esetben is a mikroadatokban rendkívül gazdag texasi adatbázist használták (lásd fent). 
30 A kortárs csoport hatása a tanulók egyéni teljesítményére a másik irányban is működik. Minél maga-

sabb a jól teljesítő diákok aránya egy közösségben, annál jobbak az egyéni teljesítmények. Lásd Hoxby 
[20006], illetve Hanushek-Kain-Markman-Rivkin [2001], 

31 Hanushek-Kain-Rivkin [2001] számításai szerint igen magas (20-30, sőt 50 százalékos) fizetésemelés 
kellene ahhoz, hogy érzékelhető mértékben csökkenjen a rossz előmenetelű diákokat nagy számban oktató 
iskolákból a tanárok elvándorlása (19. o.). Ennek a megállapításnak a komplementere is kiolvasható Antos-
Rosen [1975] híres becsléseiből, akik kimutatták, hogy a tanárok gyakran alacsonyabb fizetéssel is beérik, 
ha cserébe jó előmenetelű diákokat taníthatnak. A kiegyenlítő bérkülönbségek elve mindkét irányban érvé-
nyesül. Boyd-Lankford-Loeb-Wyckoff [2003] innovatív módszerrel, a kétoldali összepárosítás tulajdonsága-
it kihasználva becsüli meg a tanárok álláshely-választási döntéseinek, illetve a iskolák tanárválasztási dönté-
seinek meghatározó tényezőit. (A hagyományos hedonikus becslési modellek alapja az, hogy a bérkülönbsé-
geket hogyan magyarázzák a munkakörülményben különbségek - ez azonban esetünkben a tanári munkaerő-
piac nem kompetitív, erősen szabályozott jellege miatt nem működik jól.) Becslésük szerint a kisebbségek-
hez tartozó diákok arányának 30 százalékos (nagyjából egy szórásegységnyi) emelkedése olyan mértékű 
hasznosságiszint-csökkenést eredményez a tanárok számára, amit egy körülbelül 1,3-szoros szórásegységnyi 
fizetésemelkedés lenne képes kiegyenlíteni. 



336 Kertesi Gábor-Kézdi Gábor 

lecserélődéséhez vezet.32 A képzettebb, igényesebb pedagógiai szemléletet képviselő ta-
nárok számára - ha nem tudnak, vagy nem hajlandóak a megnövekedett pedagógiai 
feladathoz képest aránytalanul alacsony fizetésért dolgozni - vagy az a választás, hogy 
engednek a követelményeikből és igénytelenebb pedagógiai gyakorlatra térnek át, vagy 
pedig keresnek maguknak olyan munkahelyet, ahol - megfelelő minőségi garanciák33 

mellett - arányban áll egymással a munkaterhelés és a javadalmazás. A jászladányi mo-
dell leegyszerűsített világában, nem meglepő módon, új munkahelyük az alapítványi 
iskola (az A iskola) lesz.34,35Az alapítványi iskolában ugyanis mindezen folyamatoknak a 
fordítottja megy végbe. Az A iskola, megszabadulván a tanulási problémás gyerekektől, 
változatlan fizetésért a korábbinál kevésbé fáradságos és sikerélményben gazdagabb pe-
dagógiai feladatokat kínál a tanárainak. Ott a fizetéseknek a pedagógiai feladatokhoz 
mért felértékelődéséről beszélhetünk. A cigány iskolát otthagyják az igényesebb taná-
rok, s akik helyükre lépnek, azok többnyire kevesebb tudással rendelkeznek, rosszabb 
képességűek, vagy egyszerűen csak igénytelenebbek.36 

Leszállított teljesítménykövetelmények, a tanulással szembehelyezkedő kortárs cso-
porti szubkultúra, tanári kontraszelekció - ezek a szegregáció elsődleges következmé-
nyei. Mindezek együttesen oda vezetnek, hogy a szegregált iskolában csökkentett minő-
ségű oktatás lesz a norma.37 Egy olyan összekapcsolódó, összecementeződő tünetegyüttes 
jön létre, ahol ez a három komponens „szorítja, nyomja, összefogja" az egész rendszert, 
és tartósítja a hátrányos társadalmi helyzetű fiatalok alacsony tanulmányi teljesítményét. 

Az „alapítványi iskolában" mindezeknek a folyamatoknak a fordítottja játszódik le: a 
tanári erőforrások - az idő, a figyelem és a szakértelem - a megoldandó pedagógiai 
feladatok volumenéhez képest a korábbinál bőségesebbé válnak; az oktatás befogadó 
közege - a kortárs csoport domináns jellegének megváltozása miatt - kedvezőbb lesz; a 
tanárok javadalmazása a könnyebbé váló pedagógiai feladatok tükrében felértékelődik. 
Összességében arról van szó, hogy az iskolamegosztás következtében olyan öngerjesztő 

32 Magyarországon „a cigány gyerekek iskolái a pedagógusok többségének szemében »nem kívánatos« 
munkahelynek számítanak, mert itt az oktatás és nevelés az átlagosnál több munkát igényel, és kevesebb 
sikerélménnyel jár. ... Annak ellenére, hogy a cigány többségű iskolákban a pedagógus munka az átlagosnál 
jóval nagyobb megterheléssel jár, a pedagógusok munkabére ugyanolyan alacsony, mint minden más iskolá-
ban. Az itt tanító pedagógusok helyzetét pusztán az javítja, hogy a szinte állandó tanárhiány miatt több 
túlórára számíthatnak." {Havas-Kemény-Liskó [2002] 118-119. o.) 

33 Az igényes tanárok számára ez is fontos szempont. Az alacsony szintű egyensúly - nehéz feltételekkel 
nem arányos fizetés és ennek megfelelően csökkentett tanári teljesítmény - a szakmailag igényes tanárok 
számára jóléti veszteséggel jár. Ők ugyanis az anyagi kompenzáción túl hivatásuk gyakorlásának komolyabb 
értéket is tulajdonítanak. 

34 Hanushek-Kain-Rivkin [2004] írásának egyik legfontosabb konklúziója teljesen egybevág ezzel: „A 
tanárok évente mintegy 20 százaléka kilép a diákok átlagos teljesítménye alapján az alsó kvartilisbe eső 
iskolákból; ezzel szemben a felső kvartilis iskoláiból alig több mint 15 százalék lép ki. A kilépési ráták 
különbségében a meghatározó tényező az iskolakörzeten belüli állásváltoztatás. Ez pedig azt jelenti, hogy a 
legrosszabb teljesítményű diákok nagyobb valószínűséggel jutnak olyan tanárokhoz, akik újnak számítanak 
mind az iskolájukban, mind pedig a szakmájukban, ami kedvezőtlenül érinti a teljesítményüket." (341. o.) 

35 A tanári mobilitás jelentősége több oknál fogva is felerősödött az elmúlt évtizedben. Egy fontos ok az, 
hogy - a nők számára újonnan megnyílt előnyös alternatív lehetőségek nagy száma miatt - a tanári pályára 
átlagosan a korábbinál gyengébb képességű fiatalok jelentkeztek. Lásd ezzel kapcsolatban Varga [2004] 
tanulmányát. Ha a pedagógiai szolgáltatások átlagos minősége csökken, akkor a versengés a jobb tanárokért 
erősödni fog. 

36 Freeman-Scafaldi-Sjoquist [2002] Georgia állambeli tapasztalatok alapján arról számolnak be, hogy az 
állami iskolákban 1994 és 2001 között végbemenő (az addigi folyamatokat megfordító) szegregálódás követ-
keztében a magasabb kvalifikációjú tanárok egyre nagyobb mértékben hagyják el a szegregált iskolákat. 

37 Havas-Kemény-Liskó [2002] arról számolnak be, hogy a szegregált iskolákban, illetve osztályokban 
felzárkóztatás címén a roma gyerekeket gyakorta csökkentett követelményű oktatási szolgáltatásokban ré-
szesítik, gyakori a felmentés a nyelvtanulás kötelezettsége alól, és a speciális tanterveket szakmailag képzett 
és az adott feladatra jól felkészített pedagógusok nélkül valósítják meg (134-144. o.). 
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folyamatok indulnak be a szétválás után a két iskolában, amelyek az iskolák eredetileg 
meglevő „oktatási portfolióját" teljes egészében átértékelik: az oktatási szolgáltatások 
„értéke" a szegregáció következtében csökken le a cigány iskolában, illetve nő meg az 
alapítványi iskolában. 

Mindezeknek a folyamatoknak van egy, az oktatási egyenlőtlenségek további növe-
kedése irányába ható, másodlagos következménye. Amennyiben az iskolaszétválás meg-
történt, akkor az alapítványi iskolába beíratott gyerekek szülei pótlólagos oktatási ke-
resletet támasztanak a gyermekeiket oktató iskolával szemben. Ha a középosztályi szü-
lők arra számíthatnak, hogy - mindenekelőtt helyi - adóikból „reálértékben" most 
nagyobb rész jut vissza a saját gyerekeikhez (vagy másképpen: egységnyi ráfordítás 
marginális hatása nagyobb a saját gyermekekre), akkor hajlamosak lesznek a helyi 
adók emeléséből az alapítványi iskola költségvetését megnövelve, az oktatási szolgál-
tatások volumenét növelni.38 

Az oktatási portfolió átértékelődése: pénzbeli ekvivalenciák 

A szegregált iskolában végbemenő értékcsökkenésnek, illetve az alapítványi iskolában 
végbemenő értéknövekedésnek a mértékét - módszertanilag helytálló módon - a tanulók 
teljesítményének változásán lehetne lemérni. A szolgáltatások átértékelődéséhez elvileg 
pénzbeli ekvivalenciákat is rendelhetnénk. Az alapítványi iskola számára az a tény, hogy 
megszabadult a tanulási problémás gyerekektől, kedvezőbb pedagógiai közeget terem-
tett. E kedvezőbb közegben a rendelkezésére álló erőforrásokkal most értékesebb szol-
gáltatásokat tud nyújtani, diákjaival több eredményt tud felmutatni. Vajon mennyiért 
tudna az alapítványi iskola - a tanulási problémás gyerekek változatlan aránya mellett -
pontosan ugyanannyi pótlólagos szolgáltatást vásárolni a piacon, mint amennyi pótlóla-
gos szolgáltatáshoz jutottak a tanulói a rosszul teljesítő diákok kirostálódása következté-
ben? A szegregált iskola számára az a tény, hogy az iskolamegosztás következtében 
felhalmozódtak benne a megoldandó pedagógiai feladatok, a korábbinál kedvezőtlenebb 
pedagógiai közeget teremtett. E kedvezőtlenebb közegben a rendelkezésére álló erőfor-
rásokkal most kevesebb szolgáltatást tud nyújtani, diákjaiból kevesebbet tud kihozni. 
Vajon mennyiért tudna a cigány iskola - a tanulási problémás gyerekek megnövekedett 
aránya mellett - pontosan annyi extraszolgáltatást vásárolni a piacon, amely éppen ki-
egyenlítené a pedagógiai szolgáltatásoknak a tanulási problémák felhalmozódására vissza-
vezethető romlását?39 

Ezek a coase-i szemléletű kérdések további fontos kérdések megfogalmazásához ve-
zetnek. 1. Vajon milyen relációban vannak egymással az alapítványi iskola diákjainak 
„nyereményei" és a cigány iskola diákjainak „veszteségei"? Zérus vagy nem zérus összegű 
a játszma? Esetleg negatív összegű? 2. Bármi is legyen a válasz az előbbi kérdésre, az 

38 Margó [1990] egy ehhez nagyon hasonló érvet fogalmazott meg az Egyesült Államok déli államait 1880 
és 1950 között uraló iskolai faji megkülönböztetésró'l szóló gazdaságtörténeti könyvében. Margó érvelése 
(és formális modellje) szerint egy politikai változás, a déli államokban élő feketék 1890 és 1910 közötti 
durva jogfosztása (disenfranchisement) megteremtette annak lehetőségét, hogy az oktatási kiadásokat úgy 
növeljék, hogy közben radikálisan megváltoztatták annak belső arányait a fehérek javára és a feketék rová-
sára (főként a fehér iskolákban dolgozó tanárok fizetését növelték). Ez azzal a következménnyel járt, érvel 
a szerző, hogy - a fehérek pótlólagos oktatási keresletemelkedése miatt - a költségvetési átcsoportosításnál 
nagyobb mértékben nőtt meg a különbség a fehérek és a feketék között az oktatási kiadások tekintetében, 
ami egyébként empirikusan is igazolható volt (33-36. o.). 

39 Ezeknek a pénzbeli ekvivalenciáknak a meghatározása gyakorlatilag természetesen igen nehéz, de 
elvileg nem lehetetlen vállalkozás. A bírósági gyakorlat sokszor pontosan ilyen elvek alapján határozza meg 
a közvetlenül nem anyagi jellegű károkozások pénzbeli ellenértékét. 
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világos, hogy a cigány iskola diákjainak veszteségei az iskolaszétválasztásból adódnak; 
egy államigazgatási aktus negatív externális következményei. Vajon kinek kell az ebből 
adódó veszteségeket megtéríteni, és milyen formában kell a hátrányokat kompenzálni? 
3. Vajon elegendő-e, ha a kormányzat az ilyen jellegű hátrányok kompenzációjára töre-
kedve működtet a szegregált iskolákban esélykiegyenlítő programokat, és a szegregációt 
befejezett tényként tudomásul veszi?40 E tanulmánynak nem célja, hogy ezeket a kérdése-
ket rendre megválaszolja. Ezek a kérdések azonban megkerülhetetlenek, ha valóban szembe 
akarunk nézni a szegregáció társadalmi következményeivel. 

Az iskolai szegregáció decentralizált mechanizmusa 

A jászladányi iskolamegosztási ügy igen alkalmas példának bizonyult arra, hogy modell-
szerű keretben megmutassuk az iskolai szegregáció hosszabb távú következményeit. A 
valóságban remélhetőleg kivételesnek mondható az ilyen durvább, államigazgatási aktus-
ból kiinduló szegregációs folyamat. Noha ebben nem lehetünk teljesen biztosak,41 mégis 
érdemes rámutatni a folyamatot előidézni képes sokkal általánosabb és személytelenebb 
(decentralizált) mechanizmusokra is. Mint a bevezetőben hangsúlyoztuk, a probléma 
messze nem korlátozódik a cigány tanulók iskolai szegregációjára, hanem annál sokkal 
általánosabb. Voltaképpen arról van szó, hogy a rendszerváltás nyomán szabaddá vált 
iskolaválasztás következtében Magyarországon olyan általános iskolai rendszer jött létre, 
amely lehetőséget teremt arra, hogy a szülők - a költözéssel járó költségek vállalása 
nélkül - átvigyék a gyermekeiket és a gyermekeik után járó oktatási jogosítványokat (a 
„fejkvótát") az iskolakörzetükön kívüli oktatási intézményekbe. 

A rendszer felfogható úgy is, mintha minden tanuló családja kapna egy utalványt, 
amelyet az ország bármely iskolában beválthat, és az iskolákban elvileg fizetendő (min-
denütt azonos összegű) tandíjat ezzel fedezné.42 Utalványokat használó közoktatási rend-
szerek a világ számos országában működnek. Ezek a rendszerek azonban több ponton is 

40Az egyesült államokbeli szegregációellenes küzdelmek elmúlt százéves története alapvetően éppen 
ekörül a kérdés körül forgott. „Separate but equal" (külön, de egyenlően) - ez volt a 19. század végétől 
(az 1896. évi „Plessy versus Ferguson" ügytől) egészen a „Brown versus Topeka város oktatási hivatala" 
ügyig (1954) az alkotmányjogi szabályozás iránymutató szemlélete. 1954-ben azonban a Legfelsőbb Bíró-
ság állásfoglalása nyomán egy gyökeresen új szemlélet fogalmazódott meg. Az egyenlő szolgáltatás nyúj-
tása önmagában nem elegendő, a szegregáció per se elfogadhatatlan. Amint azt a Legfelsőbb Bíróság 
elnöke megfogalmazta: „Azonos korú és iskolai osztályba járó gyerekek szétválasztása pusztán azon az 
alapon, hogy különbözik a bőrük színe, alsóbbrendűségi érzést okoz a kisebbséghez tartozó gyermekben, 
ami olyan érzelmi és értelmi károsodáshoz vezethet, melyeket minden valószínűség szerint sohasem lehet 
helyrehozni. A faji elkülönítés erős társadalmi megbélyegzést jelent, fokozza a faji sztereotípiákat, tápot 
ad azon körülményeknek, melyekre e sztereotípiák hivatkoznak. Társadalmi jelentése az, hogy a kisebb-
séghez tartozók alsóbbrendűek, ez pedig éles ellentétben áll az alkotmány azon tételével, hogy minden 
állampolgárt egyenlő mértékű védelem illet meg." A döntést azután több hullámban, egyes államokban 
jelentős többségi ellenállással szemben kellett végrehajtani. Guryan [2004] igen jelentősnek becsüli ezen 
úgynevezett deszegregációs intézkedések hatását a fekete amerikaiak iskolai fejlődésére: az iskolarend-
szerű oktatásból kimaradó tanulók aránya a hetvenes években 14 százalékról 2-3 százalékponttal csök-
kent, tisztán ezen intézkedések hatására. 

41 A jászladányihoz igen hasonló esetről számol be Ladányi János nemrégiben napvilágot látott cserehá-
ti beszámolója: „új keletű jelenség, hogy öt-hat település iskolatársulást hoz létre, és ... két intézményt 
tart fenn: a cigányokat az egyik, a nem cigányokat egy másik falu iskolájába buszoztatják" (Ladányi 
[2004]). 

42 Arra a lehetséges ellenérvre, hogy gyermekek után járó normatív támogatást nem közvetlenül az 
iskolák, hanem az iskolafenntartó önkormányzatok kapják, amelyek e költségvetési összegeket az iskoláik 
között - elvileg - gyerekszámtól függetlenül szabadon átcsoportosíthatják, a későbbiekben részletesen 
kitérünk. 
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különböznek egymástól: különbözhetnek például az utalványokban részesülő' családok 
köre, az utalványok nagysága, az azokat elfogadó iskolák köre vagy az iskolák felvételi 
gyakorlata és ennek szabályozottsága tekintetében. Ezek a különbségek alapvető jelentő-
ségűek a rendszerek működése és eredményessége - különösen a társadalmi egyenlőtlen-
ségre gyakorolt hatása - szempontjából. 

A magyarországi szabad iskolaválasztás elemei 

Érdemes tehát összefoglalni a Magyarországon ma érvényben levő rendszer legfonto-
sabb elemeit. A legáltalánosabb jogi kereteket a közoktatási törvény (1993. évi XXXIX. 
törvény) jelöli ki. A törvény egyrészt világosan rendelkezik a szabad iskolaválasztás 
jogáról: „13. § (1) A szülőt megilleti a nevelési, illetőleg nevelési-oktatási intézmény 
szabad megválasztásának joga. A nevelési, nevelési-oktatási intézmény szabad megvá-
lasztásának joga alapján gyermeke adottságainak, képességeinek, érdeklődésének, saját 
vallási, illetve világnézeti meggyőződésének, nemzeti vagy etnikai hovatartozásának 
megfelelően választhat óvodát, iskolát, kollégiumot." Másrészt az állam részéről kötele-
zettséget vállal arra, hogy az ingyenes és kötelező általános iskolai oktatásból43 egyetlen 
tanköteles tanuló sem maradhat ki. Ennek érdekében minden tanköteles tanulóra nézve 
meghatároz egy kötelező felvételt biztosító iskolát, és előírja: „66. § (2) Az általános 
iskola - beleértve a kijelölt iskolát is - köteles felvenni, átvenni azt a tanköteles tanulót, 
akinek lakóhelye, ennek hiányában tartózkodási helye a körzetében található (kötelező 
felvételt biztosító iskola)." 

Világosabban kifejtve, az általános iskolai rendszerben ez a következő szabályok érvé-
nyesítését jelenti: Al. Az oktatás ingyenes. A2. A körzeti iskola számára kötelező a 
beiskolázási körzetéhez tartozó tanköteles gyermek felvétele. A szülő a gyermeke után 
járó ingyenes oktatási „jogosítványát" gyermeke körzeti iskolájában minden körülmé-
nyek között „beválthatja". A3. A szülő azonban nem köteles a körzeti iskolába íratni 
tanköteles gyermekét, más iskolát is kereshet neki: ingyenes oktatási jogosítványát kör-
zeten kívüli oktatási intézményben is beválthatja. A4. A körzeten kívüli iskola számára 
viszont nem kötelező a körzeten kívüli tanulók átvétele: a felvételt, helyhiányra hivat-
kozva, jogában áll megtagadni. Ez esetben a szülő nem tudja a gyermeke után járó 
ingyenes oktatási jogosítványát más iskolakörzetben beváltani.44 A5. A törvény nem ren-
delkezik a tekintetben, hogy amennyiben a körzeten kívüli jelentkezések esetleges túlzott 
mértéke miatt zsúfoltság keletkezne egy iskolában, milyen elvek szerint rostálhatják meg 
a jelentkezőket. Ennek hiányában gyakorlatilag minden iskolának szabad mérlegelési 
joga van abban, hogy a körzeten kívülről jelentkezők közül kit vesz fel. A továbbiakban 
a szabad iskolaválasztás rendszerén az A1-A5 szabályok szerint működő rezsimet értjük. 

A rendszer működésének és hatásainak elemzéséhez induljunk ki a rendszerváltás előt-

43 3. § (3) Az állam az ingyenes és kötelező általános iskoláról az állami szervek és a helyi önkormányzat-
ok intézményfenntartói tevékenysége, illetve az állami, a helyi önkormányzati feladatellátás keretében gon-
doskodik. 

44 Az oktatási jogok biztosa egy konkrét ügy kapcsán ily módon foglalt állást: „A közoktatási törvény 66. 
§ (2) bekezdése értelmében az általános iskola köteles felvenni, átvenni azt a tanköteles tanulót, akinek 
lakóhelye, ennek hiányában tartózkodási helye a körzetében található (kötelező felvételt biztosító iskola). A 
kötelező felvételt biztosító iskolának akkor is fel kell vennie az oda jelentkező gyermeket, ha a tanulócsoport 
létszáma meghaladja a törvényi mértéket, ilyenkor az önkormányzatnak akár új osztály indításáról is gon-
doskodnia kell. Amennyiben azonban a gyermek esetében a szülő által választott iskola nem a kötelező 
felvételt biztosító iskola, és az intézményben helyhiány van, akkor nem jogsértő a felvétel elutasítása. (K-
OJOG-578/2003.)" Az Oktatási Jogok Biztosának beszámolója a 2003. évi tevékenységéről. Oktatási Jogok 
Biztosának Hivatala, 51. o. 
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ti állapotból: a körzet szerinti kötelező beiskolázás gyakorlatából! Az egyszerűség kedvé-
ért tegyük fel, hogy ennek a szabálynak maradéktalanul sikerült is érvényt szerezni. 
Minden gyermeket a saját iskolakörzetébe írattak be. Az iskolák között ilyen körülmé-
nyek mellett is lehetnek komolyabb szisztematikus minőségi különbségek, ha az iskola-
körzetek társadalmi összetétele jelentősen különbözik egymástól. Az iskolakörzetek (il-
letve körzeti iskolák) különbségei a különböző státusú társadalmi rétegek lakóhelyi elhe-
lyezkedéséből következnek.45 Ilyen körülmények között is lehetséges iskolák közötti vá-
lasztás, de csak lakóhely-, illetve lakásváltoztatás vagy pedig a (Magyarországon igen 
alacsony) magániskolái kínálat igénybevétele révén. A szigorúan körzet szerinti beiskolá-
zás rendszerében a szülő egyrészt ezen a közvetett módon - a lakásmobilitás révén46 - , 
másrészt magán-, alapítványi vagy egyházi iskolába való (átjelentkezéssel képes gyer-
mekének körzeti iskolájánál jobb iskoláztatási feltételeket (jobb kortárs csoportot, jobb 
tanárokat) biztosítani.47 

Hogyan reagál egy ilyen rendszer a szabad iskolaválasztás (az AI-A5. szabály) beve-
zetésére? Induljunk ki abból az elvileg általános esetből, amikor az iskolák és a tanulók 
összepárosítását biztosító kétirányú keresési folyamatban - a családok a megfelelő isko-
lát, az iskolák a megfelelő tanulókat keresnek maguknak - mind a tanulók, mind pedig az 
iskolák oldalát kellő mértékű heterogenitás jellemzi. Az alábbiakban összefoglaljuk, mi-
lyen érdekek és milyen korlátok alakítják a szereplők (a családok, illetve az iskolák) 
döntéseit, és ezek alapján hogyan alakul ki, hogy mely családok gyermekei mely iskolák-
ban járnak. Először a családok szemszögéből vizsgáljuk a problémát, majd az iskolák 
szemszögéből, végül pedig azt, hogy ezek alapján milyen eredményt várhatunk. A köz-
gazdaságtan nyelvén: mi lesz az egyensúlyi állapot, és hogyan jön létre az egyensúly? 

A családok iskolaválasztási döntése 

A családok számára - akik gyermeküknek a lehető legjobb oktatást szeretnék biztosítani 
információiknak, várakozásaiknak és költségvetésüknek megfelelően - elvileg mindig van-
nak választási lehetőségek: valamilyen ingázási távolságon belül több (és minőségileg hete-
rogén) oktatási intézmény között válogathatnak. Az ingázási határok tágításával, illetve az 
ingázási költségek növelésével a heterogén oktatási kínálathoz való elvi hozzáférhetőség 
mindenképpen biztosítható. Kevés olyan települése van az országnak, ahonnan fél-három-
negyed órai közlekedéssel (legrosszabb esetben: gépkocsival) ne lehetne egy városba eljut-
ni, ahol több alapfokú oktatási intézmény is van.48 Mondjuk azt az egyszerűség kedvéért, 
hogy a heterogén kínálat „jó", illetve „rossz" iskolák49 férőhelyeiben ölt testet. 

45 Az iskolai szegregáció ennél valójában erősebb is lehet. Ladányi [1989] szerint Budapesten az iskola-
körzetek a lakóhelyi szegregálódásnál is egyenlőtlenebbek voltak, mivel „a cigányok által viszonylag sűrűn 
lakott körzetekben a tanügyi hatóságok - az általános iskolai körzetek városszociológusokat megszégyenítő 
érzékkel történő lehatárolásával - a lakóhelyi elrendeződésnél homogénebb »cigány«, illetve »nem cigány« 
iskolakörzeteket [hoztak] gyakran létre". 

46 Az iskolaválasztásnak ezt a közvetett módját Tiebout [1956] klasszikus írása óta a közgazdasági iroda-
lomban Tiebout-választásnak nevezik. 

47 Csanádi-Ladányi [1983] könyve kimutatta, hogy a hetvenes évek Magyarországának kötött beiskolázá-
si rendszerében is igen erőteljes szelektivitás működött. Mivel azonban az iskolák közötti mobilitás korláto-
zott volt, az iskolai szegregáció domináns mechanizmusa az iskolán belüli, párhuzamos (tagozatos-nem 
tagozatos, napközis-nem napközis, normál-kisegítő) osztályok közötti szegregálás volt. 

48 A munkavállalási célú ingázás tapasztalatai ezt igazolják (lásd Köllő [1997]). 
49 A korábbi fejezetekkel összhangban, azokat az iskolákat nevezzük „jó" iskoláknak, amelyeknek diákállo-

mánya zömében a társadalom középrétegéből származik; kevés a szegénysorból származó, tanulási problémás; 
viselkedési zavaros gyermek, és a tanári szolgáltatások minősége is jó. A „rossz" iskola ennek az ellentettje. 
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A családok azonban különböznek egymástól jövedelmük és társadalmi beágyazottsá-
guk tekintetében. Az egyszerűség kedvéért tegyük fel, hogy kétféle család van: „sze-
gény", illetve „középosztálybeli". Hogy még egyszerűbb legyen a gondolatmenet, fel-
tesszük, hogy a szegény családok gyermekei rosszabb „képességűek" (inkább küszködenek 
tanulási nehézségekkel), mint a középosztálybeli családok gyermekei. Noha a kapcsolat 
nyilvánvalóan sztochasztikus - rengeteg kiváló képességű gyermek származhat nagyon 
szegény családokból, és a középosztályi családokból is származhat számos tanulási prob-
lémás gyerek a család társadalmi státusa és a gyermek tanulmányi teljesítménye között 
pozitív korreláció áll fenn (ceteris paribus többek között a tanári teljesítményre kondici-
onálva is). A modell tisztasága kedvéért az együttes eloszlás vegyes eseteit figyelmen 
kívül hagyjuk. Magyarán úgy vesszük, mintha a szegény családok gyermekei mind rosszabb 
képességűek, a középosztálybeli családok gyermekei pedig mintha mind jobb képességű-
ek lennének.50 A legfontosabb tartalmi eredményeket ez a modellszerű egyszerűsítés lé-
nyegében nem befolyásolja.51 

Vizsgáljuk meg a jelentkezők társadalmi státusának hatását a jobb iskolákba való je-
lentkezés valószínűségére! Vegyünk egy azonos iskolakörzetben lakó szegény (alacsony 
iskolázottságú, állástalan szülőkből álló, segélyekből élő) családot és egy középosztály-
beli (felsőfokú végzettségű, fehérgalléros foglalkozású, átlagnál magasabb jövedelmi 
szinten élő) családot, mely azt fontolgatja, hogy hétéves gyermekét a helyi iskolánál jobb 
iskolába adja. Jobb iskolát a lakóhelyüktől félórányi ingázással elérhető városban talál-
hatnak. A döntést befolyásoló tényezők gondos számbavételével erősen valószínűsíthet-
jük, hogy a körzeten kívüli, jobb iskolába való jelentkezési hajlandóság lényegesen ala-
csonyabb lesz a szegény családok körében, mint a középosztálybeli családok körében -
mégpedig egyszerű költség-haszon megfontolások miatt. A szegény családok gyermekei 
a körzetükön kívüli jobb általános iskola elvégzéséből (várható értékben) kevesebb hasz-
not remélhetnek, mint a középosztálybeli szülők gyermekei; jelentkezési, illetve iskola-
látogatási költségeik tekintetében pedig (relatíve) nagyobb terhekkel kell számolniuk. 
Lássuk először a költségoldalt! 

Az ingázási költségek nagymértékben befolyásolják a távolabbi iskolába való jelentke-
zés valószínűségét. A falun élők számára az elvileg megközelíthető iskolák egy része 
tömegközlekedéssel nem, csak személygépkocsival érhető el olyan időpontokban, amit 
az iskolába járás megkövetel.52 Ez pedig a szegényebb családoknál effektív korlátot je-
lenthet. De létező tömegközlekedési kapcsolatok esetén is kisebb eséllyel választják a 
szegény családok a távolabbi iskolát, egyszerűen azért, mert e költségek nagyobb hánya-
dot képviselnek családi költségvetésükben.53 A szegény családok ezen túl információs és 

50 Képességeken természetesen nem valami genetikailag meghatározott dolgot, hanem az iskolaválasztás 
előtt a családban felhalmozódott humán tőke volumenét - az iskolával konform jártasságok, készségek és 
diszpozíciók együttesét - értjük. 

51 Amennyiben az iskola részéről tökéletlen információt feltételezünk, akkor „vegyes" esetek előfordulá-
sát is megengedhetjük. Amennyiben az iskola a társadalmi státuson nyugvó jelzések alapján szűri meg a 
jelentkezőket (vagyis statisztikai diszkriminációt alkalmaz), ugyanahhoz az eredményhez jutunk, mintha egy 
determinisztikus világban minden alacsony státusú családból származó gyereket egyöntetűen rossz tanulmá-
nyi teljesítményűnek tekintene. 

52 Lásd ezzel kapcsolatban Köllő [1997] számításait. 
53 Elvben persze elgondolható olyan tökéletes hitelpiac, amely lehetőséget nyújtana arra, hogy a szegé-

nyebb családok hitelt vegyenek fel gyermekeik jobb minőségű általános iskolai taníttatásának költségeire a 
gyermek magasabb jövőbeli keresetének terhére. Ez esetben a család aktuális jövedelmi szintje nem szabna 
effektív korlátot. Ilyen hitelt a bankok azonban nem nyújtanak, és ha nyújtanának is, elkerülhetetlenül csak 
igen magas kamatra tennék a visszafizetés igen nagyfokú bizonytalansága miatt. Ez esetben ismét beleütköz-
nénk a szegény családok folyó jövedelmének korlátaiba. Kertesi [2000] a közlekedési költségek és a faluról 
városba irányuló, munkavállalási célú ingázás vizsgálata során azt találta, hogy a kilencvenes években a 
magyarországi falvak egy nem elhanyagolható részében a közlekedési költségek olyan mértékben terhelték 
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kapcsolati hátrányban vannak a középosztályi családokkal szemben. Egy középosztályi 
családnak közvetlen környezete révén jobb képe lehet arról, hogy mely iskolák „job-
bak", és kapcsolatai révén nagyobb valószínűséggel tudja elérni, hogy gyermekét e jobb 
iskolák fel is vegyék. 

Mindezeken túl a szegény családok kisebb várható hasznot is remélhetnek a jobb isko-
láktól. Mivel kisebb valószínűséggel folytatják tanulmányaikat érettségit adó középisko-
lában, majd felsőfokon, hiszen a család szegénységéből fakadó korlátok ezen a szinten 
hatványozottan érvényesülnek, annak a várható értéke, hogy a jobb iskola hozamát rea-
lizálják, kisebb. Márpedig a jobb általános iskola elvégzése igazán akkor térül csak meg 
- a magasabb jövőbeli keresetekben - , ha a gyermek közép- és felsőfokon továbbtanul. 
Végül, ha a munkaerő-piaci sikerességben az iskolai végzettség mellett a társadalmi hát-
tér is szerepet játszik (a kapcsolatok vagy - mondjuk - az etnikai hovatartozást figyelem-
be vevő statisztikai diszkrimináció miatt), akkor ugyanannak az iskolai végzettségnek az 
értéke is kisebb a szegény családok számára. 

Magasabb relatív költségeik, információs és kapcsolati hátrányaik, valamint alacso-
nyabb várható hasznuk miatt a szegény családok kisebb hajlandósággal keresik a jobb 
iskolákat, mint a középosztálybeliek. 

Az iskolák felvételi döntése 

Az iskolák - ismét nagyfokú egyszerűsítéssel élve - három dolgot tartanak szem előtt:54 

1. ki akarnak jönni a rendelkezésükre álló pénzügyi erőforrásokból, 2. minél kedvezőbb 
feltételeket szeretnének saját pedagógusi munkájukhoz biztosítani és 3. hírnévben és 
megbecsülésben sikereket szeretnének elérni. E célokat befolyásolja az iskolába járó 
tanulók száma és társadalmi háttere. 

A magyar iskolafinanszírozás rendszere a szabad iskolaválasztás hazai gyakorlatával 
párosulva - mint arra már korábban többször is utaltunk - jól leírható egy univerzális 
utalványrendszer analógiájára. A rendszer felfogható úgy, mintha minden tanuló család-
ja kapna egy utalványt, amelyet az ország bármely iskolájában beválthat, és az iskolák-
ban elvileg fizetendő - mindenütt azonos összegű - tandíjat ezzel fedezné. Ennek az 
értelmezésnek első látásra ellentmondani látszik az a körülmény, hogy a tanulók után 
járó normatív támogatás összegét nem közvetlenül az iskolák, hanem az iskolafenntartó 
önkormányzatok kapják. így a tanulók mozgása nem feltétlenül jár együtt a normatív 
támogatási összegek átcsoportosításával, ha a tanuló azonos önkormányzaton belül vál-
toztat iskolát. Mi mégis amellett érvelnénk, hogy ez a rendszer a gyakorlatban úgy mű-
ködik, hogy a tanulók iskolák közötti mozgását az esetek túlnyomó többségében a norma-
tív támogatási összeg iskolák közötti átcsoportosítása kíséri. 

Két alapesetet kell megkülönböztetnünk. Az egyik az az eset, amikor a tanulók isko-
lák közötti mozgása egyben települések közötti mozgást is jelent. Ha egy tanuló iskolát 
vált,55 ilyenkor az utána járó normatív támogatás (a fejkvóta) is átkerül az új iskoláját 
fenntartó önkormányzat költségvetésébe. Magyarországon - 2001. évi népszámlálási 
adatok szerint56 - csaknem 1600 olyan község van, ahol egy és csakis egy teljes (alsó és 

volna meg az iskolázatlanabb, ezért alacsonyabb keresetű munkavállalók költségvetését, amely mellett az 
ingázás számukra nem jelentett kifizetődő alternatívát. 

54 Feltételezzük, hogy az iskola érdekeit képviselő iskolaigazgató és a tanári kar érdekei egybeesnek. 
55 A probléma szempontjából alapvetően az ingázási helyváltoztatás a mérvadó, hiszen lakóhely-változta-

tással - a szabad iskolaválasztás rendszere nélkül is - találhat bárki jobb iskolát a gyermekének. 
56 Az adatforrásról és a számítási metódusról lásd majd a tanulmány következő számban megjelenő empi-

rikus részében a 13. lábjegyzetet és a 1. táblázatot. 
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felső tagozatot egyaránt működtető) általános iskola van. Az eljáró (de helyben lakó) 
gyerekek utáni fejkvótát a gyermek lakóhelyén működő egyetlen iskola nyilvánvalóan 
elveszíti.57 Költségvetése ezzel arányosan csökken. Vajon mi történik a befogadó tele-
pülésen az ily módon elnyert normatív támogatással? Itt két alesetet kell elkülöníte-
nünk. Amennyiben a befogadó településen is csak egy iskola van, akkor a helyzet 
egyszerű: amit a kibocsátó település iskolája elveszített, azt a befogadó település isko-
lája nyerte meg. Bonyolultabb a helyzet, ha a befogadó település önkormányzata több 
iskolát is működtet. 

Ez az aleset, logikáját tekintve, nem különbözik attól a másik (általánosabb) esettől, 
amikor a tanulók és családjaik úgy élnek a szabad iskolaválasztás jogával, hogy a saját 
önkormányzatuk által működtetett iskolaválasztékból keresnek maguknak beiskolázási 
körzet szerinti iskolájuktól különböző iskolát. A nagyobb településeken ez a lehetőség 
fennáll. Ez a másik alapeset. Ilyenkor merül fel valóban annak a lehetősége, hogy az 
iskolai kiadások elosztásakor az önkormányzatok nem a tanulók számának megfelelően 
„osztják le" a normatívából befolyt és az egyéb, fenntartásra szánt összegeket. 

Hogy valóban ez történik-e, az empirikus kérdés. Ezt a hipotézist megpróbáltuk ellen-
őrizni egy viszonylag új, nagymintás - mintegy 1000 iskolára kiterjedő - , iskolai költ-
ségvetési adatokat is tartalmazó reprezentatív adatbázison.58 Hogy a különböző önkor-
mányzatok eltérő anyagi lehetőségeinek hatását kiszűrjük, az iskolai költségvetés, illetve 
tanulószám önkormányzati átlagtól való eltérését vizsgáltuk. E két változó összefüggését 
mutatja a 2. ábra. 

A 2. ábrán a folytonos vonal a két változó nemparaméteres regressziós egyenese 
(„lowess" simítás). Az ábra szinte tökéletes lineáris összefüggést mutat, ami azt jelenti, 
hogy az önkormányzatokon belül eggyel több tanuló esetén mindig ugyanannyival többet 
allokálnak az iskoláknak. Az összefüggés nemcsak lineáris, hanem igen szoros is: a két 
változó közötti korreláció 0,83. Mindez azt mutatja, hogy az önkormányzatok ugyan 
elvileg szabadon dönthetnek a tanulói fejkvóták allokálásáról, a gyakorlatban azonban 
ezzel a szabadsággal viszonylag kis mértékben élnek. 

Az iskolák bevételei tehát jelentős részben az iskolába járó tanulók számától függnek. 
Költségeik egy része azonban a tanulók számától független: a változó költségek mellett 
igen jelentősek a fix költségek. Minden iskola számára alapvető fontosságú, hogy férő-
helyeit lehetőleg jól kihasználja, hiszen fix költségei miatt az egy tanulóra jutó költségeit 
leginkább ezen a módon tudja csökkenteni (lásd erről Horn [2003]). Mivel a kilencvenes 
évek eleje óta a kohorszok mérete folyamatosan csökken, az általános iskolák egyre 
kevesebb gyermek között válogathatnak. Az iskolák között ezért „mennyiségi verseny" 
alakul ki. 

Az iskola egyéb céljai miatt azonban az is fontos szempont, hogy tanulói között minél 
nagyobb arányban legyenek jobb képességű, illetve magasabb társadalmi státusú gyere-
kek. A tanárok ugyanis így tudnak a maguk számára jobb munkafeltételeket - könnyeb-

57 Ilyen településeken élt a 2001/2002. tanévben az állami általános iskolákba járó gyerekek 37 százaléka 
(334 ezer gyerek). Közülük pedig 78 ezer ingázik át más település általános iskolájába. Ez az eset tehát 
méreteit tekintve nem csekély jelentőségű. 

58 A felhasznált iskolai kiadási adatok forrása az Országos Közoktatási Intézet Kutatási Központjának 
2001-2002-es Önkormányzati oktatásfinanszírozás és oktatáspolitika című adatfelvétele. Az adatfelvétel az 
OM 2001. évi statisztikai adatbázisában szereplő intézmények véletlen mintáján készült. Az iskolák költség-
vetése a 2001. évi iskolai működési kiadásokat jelenti. Nem profitorientált intézményekről lévén szó, a 
kiadások az iskolák esetében jól mérik a bevételeket. Köszönettel tartozunk az adatfelvétel készítőinek -
Hermann Zoltánnak és Horn Dánielnek - , hogy adatbázisukat nagyvonalúan a rendelkezésünkre bocsátot-
ták. Az adatbázis részletes leírása megtalálható Hermann [2002] írásában. Erre az adatbázisra támaszkodva, 
Hermann [2001] és Horn [2003] elsőként tettek kísérletet Magyarországon arra, hogy az oktatási szolgálta-
tások egy főre jutó költségeit korrekt módon (sokváltozós elemzési technikával) megbecsüljék. 
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2. ábra 
Általános iskolai költségvetés és tanulólétszám 

(több iskolát is fenntar tó önkormányzatok, 2001) 

Iskolai költségvetés 
millió forint 

(eltérés az önkormányzati 
átlagtól) 

az önkormányzati 
átlagtól) 

ben megvalósítható feladatokat, kevesebb stresszt - biztosítani, illetve ily módon könnyeb-
ben érhetnek el diákjaikkal tanulmányi sikereket, s tehetnek szert hírnévre, megbecsülés-
re a hozzájuk hasonló társadalmi státusú helyi középosztály köreiben. Az iskolák ennél-
fogva „minőségi versenyben" állnak egymással a jobb képességű vagy középosztálybeli 
tanulókért.59 Mindezeket megfontolva, a maguk szempontjából racionálisan akkor dönte-
nek, ha képesség szerint rangsorolva veszik fel a gyermekeket: először az általuk jobb-
nak ítélt diákokat, utána pedig a többit. Az iskola által várt képességek szerinti rangsoro-
lás azonban szükségszerűen vezet a gyermekek származás szerinti rangsorolásához, ahol 
a rangsorban a jelentkezők között a középosztálybeliek megelőzik a szegényeket.60 

Az iskolák nem egyenlő eséllyel indulnak a tanulókért folytatott versenyben. A szabad 
iskolaválasztás bevezetésekor már jelentős különbségek voltak közöttük. Az egyszerűség 
kedvéért feltesszük, hogy eleve voltak „jó" iskolák (átlagosan több jobb képességű gyer-
mekkel), és „rossz" iskolák (átlagosan több rosszabb képességű gyermekkel). Mivel a 
társadalmi összetételét tekintve jobb iskolákban inkább vállalnak munkát jobb tanárok, és 

59 Amennyiben a hátrányos helyzetű tanulók oktatásáért az iskolák pótlólagos erőforrásokat kapnak, a 
bevételi céloknál is szempont lesz a tanulók származása, a másik két szemponttal ellentétes előjellel. A 
következőkben feltételezzük, hogy ha van is ilyen ellentétes irányú hatás, annak mértéke kisebb, mint a jobb 
minőségű diákok pozitív hatása a többi szempont alapján. A nem megfelelő feltételekhez kötött vagy nem 
ellenőrzött támogatások várható hatását (iskolán, osztálytermen belüli elkülönített tanítás) itt az egyszerűség 
kedvéért nem elemezzük. 

60 A gondolatmenet során feltettük, hogy a szegény családok gyermekei mind rosszabb, a középosztálybe-
li családok gyermekei pedig mind jobb képességűek. A származás szerinti rangsorolás azonban eme egysze-
rűsítő feltevés nélkül is megvalósul, ha az iskolák nem ismerik tökéletesen a képességeket, és a származás és 
a képességek közti, általuk is jól ismert pozitív korreláció alapján veszik fel a gyerekeket, vagy ha a felvé-
telkor a középosztálybeliek jobb kapcsolatai közvetlenül is érvényesülhetnek. 
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a kortárs csoport hatása is előrelendíti a tanulmányi teljesítményeket, ezért ezek az isko-
lák valóban jobb minőségű oktatást biztosítanak. A családok iskolaválasztási döntését 
tárgyaló érvelésből következik, hogy a jobb tanulók középosztálybeli családjai nagyobb 
eséllyel fognak élni a szabaddá vált iskolaválasztás lehetőségével, mint a szegény csalá-
dok. A jobb iskolákba inkább ők jelentkeznek. A „kezdetben" magasabb presztízsű isko-
lák ezért inkább válogathatnak, míg az eleve rosszabbnak ítélteknek a mennyiségi szem-
pontok miatt fel kell venniük bármely jelentkezőt. A „kezdeti" feltételek különbsége 
meghatározó jelentőségű. 

Az iskolák vegyíthetik is egymással a mennyiségi és minőségi verseny szempontjait: 
emelt szintű képzési kínálattal lefölözhetik a jó diákokat, normál szintű képzési kínálattal 
versenybe szállhatnak rosszabb diákokért, ha jól teljesítő diákokkal nem tudják kellően 
feltölteni férőhelyeiket. Ez esetben azonban mereven szét kell választaniuk egymástól az 
iskolán belül e kétfajta képzési formát, ha azt akarják, hogy továbbra is vonzó maradjon a 
középosztályi szülők számára az iskola. Az iskolák közötti és az iskolán belüli61 szegregá-
ció nyilván nem ugyanaz a jelenség, ám következményeiket tekintve hasonlóak. Figyel-
münket ezért a továbbiakban is az iskolák közötti szegregáció problémájára fordítjuk. 

Egyensúly: a családok és az iskolák egymásra találása 

A szereplők érdekei és különbségei (szegény, illetve középosztálybeli családok az egyik 
oldalon, a szabad iskolaválasztást megelőzően rosszabb, illetve jobb iskolák a másikon) 
a szabad iskolaválasztás (azA\-A5. szabály) feltételei között olyan összepárosítási egyen-
súlyhoz vezethetnek, amelyben a szelektálódás pozitív irányú. Végeredményben - az 
„egyensúlyban" - a középosztálybeli családok és a jobb iskolák (iskolán belüli osztá-
lyok), illetve a szegény családok és a rosszabb iskolák (osztályok) fognak „egymásra 
találni". E spontán folyamatok eredményeként ezért az iskolák kezdeti egyenlőtlensége -
ami a körzeti iskolarendszerben az egyenlőtlen lakóhelyi viszonyok miatt alakult ki - a 
szabad iskolaválasztás rendszerében tovább növekszik. A növekedés mértéke függ a ké-
pességek és a társadalmi háttér közötti korreláció erősségétől, a relatív költségek eloszlá-
sától, a kapcsolatok fontosságától, az információs bizonytalanságtól stb.62 Ha ezek a 
tényezők nagyjából állandóak (stacionaritás), akkor egy átmeneti időszak után beáll az új 
egyensúly, melyet a kezdeti állapotnál erőteljesebb egyenlőtlenség jellemez minden te-
kintetben. 

Az átmenet lényeges eleme, hogy ahogyan növekedésnek indul az iskolák (illetve isko-
lán belüli csoportok) képesség szerinti egyenlőtlensége, úgy válnak egyre polarizáltabbá 
az iskolák, ami a maga részéről visszahathat a szegregálódást előidéző folyamatokra. 
Pozitív visszacsatolás alakulhat ki. Lehetnek olyan középosztálybeli családok, amelyek 
az eredeti állapotok mellett még nem akarták volna elvinni a gyermeküket a körzeti 
iskolából, a szegregálódási folyamatok beindulása után azonban már nem tartják elfogad-

61 A 2003. évi reprezentatív romafelvétel adatain Kemény-Janky-Lengyel [2004| kimutatták (86. o.), 
hogy a roma általános iskolás tanulók 12,5 százaléka olyan osztályba jár, ahol kizárólag vagy túlnyomórészt 
roma gyerekek veszik őket körül. Ugyanez az adat a falvakban 8, városokban 14, Budapesten pedig 22 
százalék. Az iskolákon belüli elkülönítés tehát szintén nagy mértékű. 

62 Az oktatáspolitikai intézkedések hatása is vizsgálható ebben a keretben, illetve egy ilyen alapokra építő 
bonyolultabb modellben. Az egyszerű, a felvételen túl más követelményhez nem kötött kisebbségi fejkvóta 
valószínűleg csökkenti az iskolák közötti szegregációt, de semmi hatása nincs az iskolákon belüli szegregá-
cióra. Az újabb, jóval szigorúbb követelményeket támasztó integrációs fejkvóta valószínűleg ez utóbbit is 
csökkenti. Minthogy azonban azt nem kötelező felvenni, az önmagán belül szegregáló iskolák egy része 
dönthet úgy, hogy inkább lemond erről a pluszerőforrásról, cserébe a szegregáció nyújtotta előnyökért. 
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hatónak a társadalmi összetételében romló helyi iskolát. Ha ők is elviszik a gyermeküket, 
a helyi iskola tovább romlik, ami további középosztályi családokat ösztönözhet a „dezer-
tálásra". Ez a mechanizmus - az Amerikából jól ismert „white flight" - teljesen kihúz-
hatja a helyi iskola lába alól a talajt. Ez az egyik jellegzetes módja annak, ahogyan a 
szegények, illetve az etnikai kisebbségek gettóiskolái kialakulnak.63 

Könnyen lehet, hogy a folyamat újraindul a következő generációban: éppen az iskola-
rendszer nagyobb egyenlőtlensége miatt tovább növekszik a relatív költségek és a várha-
tó hasznok szóródása a következő generációban, ami az iskolák közötti egyenlőtlenség 
további növekedését idézi elő, és így tovább. A rosszabb iskolai képzés ugyanis a gyer-
mekek felnőtté válása után (ceteris paribus tehát a „képességekhez" képest is) növeli a 
szegény családból származók még szegényebbé válásának a valószínűségét - amihez 
hozzáadódik, hogy a házaspárok jellemzően hasonló társadalmi helyzetű egyénekből áll-
nak össze és így a következő generációban a családok közötti egyenlőtlenség is tovább 
nőhet. Ez pedig tovább erősítheti a szegregálódási tendenciákat (azok mértéke ugyanis 
függ a relatív költségek eloszlásától), és így tovább, generációkon át. 

A mechanizmus teljesen decentralizált: a szereplők saját érdekeiket követik, és a lehe-
tőségeik szerint igyekeznek céljaikat elérni, mindennemű adminisztratív beavatkozás nélkül. 
Következményei azonban gyakorlatilag azonosak a jászladányi önkormányzat által admi-
nisztratív úton kezdeményezett iskolamegosztás következményeivel. A résztvevők prefe-
renciái ugyanazok, a mechanizmus más, de az eredmény ugyanaz. A szegregálódás kö-
vetkeztében a rosszabb helyzetből induló, szegényebb, illetve roma diákokat nagyobb 
arányban tanító iskolákban ugyanazok a folyamatok mennek végbe, mint példánkban a B 
iskolában. A kortárs csoport összetételének és a romló oktatási körülményeknek - min-
denekelőtt az alacsonyabb elvárásokkal élő és kevésbé eredményes pedagógusi munká-
nak - a következtében a rosszabb iskolákban még inkább lemaradnak a szegény, illetve 
roma tanulók. A különbség a két mechanizmus között az, hogy míg a jászladányi típusú 
esetet központi (önkormányzati) beavatkozás hozza létre, a decentralizált mechanizmus-
hoz elegendő, hogy minden szereplő szabadon válogathasson - iskolák, illetve tanulók 
között - anélkül, hogy e döntések összes költségét (mindenekelőtt az externális hatások 
költségét) számításba kellene vennie. 

A szabad iskolaválasztás és az iskolai utalványrendszerek 
nemzetközi tapasztalatai 

A szabad iskolaválasztás hazai rendszere jelentős mértékben megnövelte a szülők döntési 
szabadságát és az iskolák közötti versenyt. Alapvető közgazdasági érvek szólnak amel-
lett, hogy a helyi monopóliumként működő körzeti iskolák nem a legjobban használják ki 
a rendelkezésükre álló erőforrásokat, és nem a legjobb minőséget nyújtják. Ha megfelelő 
keretek között növelni lehetne versenyt az iskolák között, akkor - így szól a standard 
közgazdasági érvelés - elvileg minden fogyasztó (vagyis minden tanuló) számára jobb 
eredményeket lehetne elérni. Valóban: amennyiben a verseny megfelelő keretek között 
érvényesül, és minden szereplő számára jobb helyzetet teremt (vagy az esetleg hátrányo-
san érintetteket megfelelően kompenzálja). 

63 Ennek a mechanizmusnak (neighborhood tipping) a modellszerű leírását Schelling [1971], [1972] klasszi-
kus írásainak köszönhetjük. Schelling modelljének empirikus alkalmazására jó példa Galster [1990] írása. A 
fehér családok gyermekeinek dezertálása az etnikailag vegyes övezetek iskoláiból, ha ott valamilyen oknál 
fogva megnő a fekete bőrű népesség részaránya, nagyon is létező probléma. Lásd erről Welch-Light [1987] 
híres elemzését! 
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A verseny potenciális előnyei 

A hazai iskolák a szabad iskolaválasztás rendszerében is megmaradtak közpénzekből 
gazdálkodó, államilag felügyelt intézményeknek, amelyek alkalmazottaikat országosan 
meghatározott, merev bérstruktúrában fizetik. A közgazdaságtan amellett is igen nyomós 
érveket hoz fel, hogy miért várunk jobb gazdálkodást (vagyis azonos minőség olcsóbb 
előállítását) a profitot vagy az egyéb eredményességi mutatókat közelebbről figyelő tulaj-
donosok valós ellenőrzése alatt álló szervezetekben, és miért várunk jobb minőségű munkát 
olyankor, amikor az alkalmazottak javadalmazása tükrözi a munkájuk eredményességét. 

Az iskolák közötti verseny jótékony hatását többen is kimutatták. Az Egyesült Álla-
mokban az állami iskolák helyi önkormányzati irányítás alatt állnak, és körzeti iskolaként 
működnek - vagyis csak az iskolakörzetben lakókat oktatják. Velük versenyeznek a ta-
nulók jóval kisebb részét oktató magán- és egyházi iskolák. Hoxby [2000a] innovatív 
ökonometriai módszert alkalmazó becslései kimutatták, hogy ahol az állami iskolák kö-
zött a lakóhelyválasztás sajátságai nyomán intenzívebb verseny (a már fent említett 
„Tiebout-választáson" alapuló verseny) alakul ki, ott az iskolák jobb eredményeket pro-
dukálnak, ráadásul alacsonyabb költségek mellett. Coleman-Hoffer-Kilgore [1982], 
Coleman-Hoffer [1987], valamint Evans-Schwab [1995] pedig igazolták, hogy az ameri-
kai magániskolák, illetve egyházi (katolikus) iskolák jobb eredményeket produkálnak.64 

Ennek fontos, de nem kizárólagos oka lehet az, hogy ezek az iskolák a körzeti állami 
iskoláknál jóval erősebb versenynek vannak kitéve. A magán- és egyházi iskolák, bár nem 
profitorientált intézmények, más tulajdonos alá tartoznak, és a pedagógusi bérek tekinteté-
ben is kívül maradnak az Amerikában is rendkívül merev állami rendszeren. Jobb eredmé-
nyességük ezért származhat a jobb gazdálkodásból és rugalmasabb bérezésből éppúgy, 
mint az erősebb versenyből (a kettő nyilván összefügghet, de számunkra eltérő tanulsá-
gaik vannak). Hoxby [2002] empirikusan is kimutatja, hogy a magániskolák jobb képesí-
téssel rendelkező pedagógusokat alkalmaznak, és ami a mi szempontunkból még fonto-
sabb, bérezés tekintetében nagyobb különbséget is tesznek alkalmazottaik között. 

Mindezek azt mutatják, hogy a versenynek és (vagy) a jobb gazdálkodásnak, illetve 
rugalmasabb bérezésnek jótékony hatása lehet a tanulók átlagos eredményességére. Azért, 
hogy ezeket az előnyöket a leginkább rászorulók is élvezhessék, az Egyesült Államokban 
sokan érvelnek államilag finanszírozott utalványok bevezetése mellett, amelyek segítsé-
gével az alacsonyabb jövedelműek fizethetnének a tandíjat magániskolákban. Néhány 
városban kísérleti jelleggel be is vezettek ilyen támogatási rendszereket (például Milwaukee 
városban állami finanszírozással, Daytonban, Washingtonban, valamint New Yorkban 
magánalapítványok finanszírozásával). Ezek a programok nem teljesen egyformák, de 
sok tekintetben hasonlók, és ezek a hasonlóságok alapvető fontosságúak. Először is: az 
utalványokat célzottan adják, alacsony jövedelmű családoknak. Másodszor, az utalványt 
tandíjként elfogadó magániskolák túljelentkezés esetén kötelesek véletlenszerűen válo-
gatni a jelentkezők között (.Peterson és szerzőtársai [2003] 109-111. o.), vagyis nem 
válogathatják ki a (szerintük) legjobbakat. Harmadszor: a tipikus kísérletek általában az 
adott város tanulóinak nagyon kis részét érintették, így az adott település „oktatási piacá-
nak" egészét gyakorlatilag érintetlenül hagyták. 

64 Coleman-Hoffer-Kilgore [1982] és Coleman-Hoffer [1987] mutatta ki először meggyőzően, hogy a 
magán- és egyházi iskolák jóval eredményesebbek az államiaknál, mind az elért tanulói teljesítményben, 
mind a tanulók fejlődésében mérve. Mindez azonban a jobb minősége mellett fakadhat abból is, hogy az 
ilyen iskolákba járó gyermekek eleve jobbak, vagy magasabb fejlődési potenciál van bennük. Evans-Schwab 
[1995] a katolikus iskolák tekintetében többféleképpen is kezeli ezt a szelekciós problémát, és kimutatja, 
hogy az előnyök nem a szelekciónak köszönhetők. Ezt a következtetést Neal [1997] más adatokon alapuló 
elemzése is megerősíti. 
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A rászorultakat segítő utalványkísérletek tapasztalatai 

A Milwaukee városbeli kísérlet a legnagyobb (de abszolút mértékkel mérve ez is kicsi: az 
eddigi tapasztalatokat feldolgozó elemzések adataiban a tanulók 1,5 százaléka kapott 
utalványt), ám a kísérlet nem terjed ki az egyházi iskolákra (a tanulók ott nem válthatják 
be az utalványokat), és hatásvizsgálat szempontjából is meglehetó'sen problematikus. A 
többi program, bár kisebb nagyságú, jóval alkalmasabb a hatások vizsgálatára. A progra-
mok során ugyanis a részvételre hajlandó és a jövedelmi kritériumoknak megfelelő csa-
ládok egy véletlenszerűen kiválasztott része számára elérhetővé tették az utalványrend-
szert („kezelt csoport"), a többiek számára nem („kontrollcsoport"). A véletlenszerű 
hozzárendelés miatt a két csoport összehasonlításával megfelelően mérhető az utalvány-
rendszer hatása az abban részt vevők számára. Az eredményeket összefoglalva, Ladd 
[2002] arra a következtetésre jut, hogy az utalványok segítségével magániskolába került 
tanulók általában nem fejlődtek kimutathatóan jobban, mint kontrollcsoportbeli (és így 
utalvány híján állami iskolában maradt) társaik. Kivételt ez alól a fekete amerikaiak 
csoportja képez, akiknek a fejlődését javította, ha magániskolába kerültek. Úgy tűnik 
tehát, hogy ha van hatása a célzott utalvány rendszernek, akkor ez a leginkább hátrányos 
helyzetűek - a jövedelmi hátrány mellett etnikai szegregáció által sújtott fekete kisebbség 
- számára létezik. Nem elhanyagolható probléma azonban, hogy az utalványok használa-
tára jogosultaknak végül is kevesebb mint a fele vitte magániskolába a gyermekét: a 
pozitív hatások őket nyilván nem érintették. Ráadásul inkább olyan családok döntöttek 
végül az utalvány felhasználása mellett, amelyek eleve valamivel jobb helyzetben voltak, 
illetve több hasznot várhattak egy ilyen döntéstől. Az ő gyermekeik eredményességéből 
ezért nem következtetünk valamennyi rászorult potenciális eredményességére. 

Az utalványok célzott jellege és az iskolák felvételi gyakorlatának szabályozása miatt e 
kísérletek a szegényebb családoknak kedveznek, és csökkentik (de semmiképp sem nö-
velik) az eltérő társadalmi háttér okozta iskoláztatási egyenlőtlenségeket. A magyar sza-
bad iskolaválasztási rendszert is felfoghatjuk egyfajta utalványrendszerként, olyan rend-
szerként azonban, ahol minden család kap utalványt (nem csak a hátrányos helyzetűek, 
bár azok egy kicsivel többet); ahol semmi sem szabályozza azt, hogy az iskolák hogyan 
szelektálnak a jelentkezők között túljelentkezés esetén; továbbá ahol az iskolák irányítása 
meglehetősen kötött (ami a legfontosabb: a pedagógusok javadalmazása független a telje-
sítményüktől). A kicsiben működő, célzott támogatásokat adó, az iskolák felvételi rend-
szerét szabályozó, és a magániskolákban rugalmas irányítást engedő amerikai kísérletek-
ből ezért nem vonhatunk le semmiféle következtetést a szabad iskolaválasztás A\-A5. 
rendszeréből fakadó versenyhelyzet hazai hatására vonatkozóan. 

A fejlett világban szinte mindenütt az amerikaihoz hasonló a helyzet: szigorúan körzeti 
alapon működő állami iskolák dominálják a közoktatást, és ezeknek kiegészítő jelleggel 
támasztanak versenyt a magán-, alapítványi és egyházi iskolák - gyakran csak a tandíjat 
fizetni hajlandó és bíró családok számára. A hazaihoz hasonló szabad választású iskola-
rendszer rendkívül ritka. E kivételek közül a szakirodalom Új-Zéland és Chile közokta-
tási rendszerének a tanulságait dolgozta fel. Hasznos tanulságokkal szolgál még a chica-
gói szabad választású állami iskolák nemrégiben bevezetett rendszere is. 

Az univerzális utalványrendszerek tapasztalatai 

A chicagói állami iskolai rendszerben bevezetett szabad iskolaválasztás a legnagyobb olyan 
kísérlet az Egyesült Államokban, amely fontos elemeiben hasonlít egy univerzális utal-
ványrendszerhez. A program több mint 60 állami középiskolát érint, amelyek a 9-12. 
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osztályokat tanítják.65 A chicagói tapasztalatok közvetlenül nem vihetó'k át a magyarországi 
rendszerre, mégis hasznos tanulságokkal szolgálhatnak. 

Cullen-Jacob-Levitt [2005] azt vizsgálják, hogy az 1993-1995-hen 9. osztályba lépők 
későbbi eredményességét befolyásolja-e, ha a program adta lehetőségeket kihasználva 
más iskolában folytatják a tanulmányaikat. Azt tapasztalják, hogy a tanulók több mint 
fele igénybe veszi a szabad választási lehetőségeket, és átlép a körzeti iskolából valami-
lyen más intézménybe. Az átjelentkező diákok csaknem 8 százalékkal nagyobb valószí-
nűséggel fejezik aztán be sikerrel az iskolát, mint a helyükön maradók. Első ránézésre 
úgy tűnik: a kedvező hatások nem korlátozódnak a jobb tanulókra: a tanulók 8. osztályos 
eredményekben mérve legrosszabb egynegyedében is több mint 6 százalékos javulás 
mérhető átjelentkezés esetén. A szerzők azonban kimutatják, hogy ez a javulás szinte 
teljes mértékben látszólagos, és pusztán a szelekciónak köszönhető - vagyis mindössze 
azt mutatja, hogy azok a tanulók jelentkeztek át más iskolába, akik eleve jobban teljesí-
tettek volna.66 A kisebb méretű programokat indító, szakképzést is nyújtó speciális isko-
lák (career academics), úgy tűnik, kismértékben valóban javítják a sikeres végzés esé-
lyeit, a hagyományos középiskolákba történő átjelentkezések nem hoznak valós javulást 
a tanulók eredményeiben - még a legjobb eredményekkel büszkélkedők esetén sem.67 

A chicagói tapasztalatok megkérdőjelezik a szabad iskolaválasztás nyújtotta előnyök 
univerzális jellegét, és azt sugallják, hogy a szabad választásnak akkor van pozitív hatá-
sa, ha speciális igényeket kielégítő iskolai kínálattal párosul. A hazai általános iskolákra 
nézve ezek a tanulságok csak közvetve hasznosíthatóak, hiszen egy igen eltérő iskola-
rendszer eredményeiről van szó (középiskolák sok magániskolával). Az új-zélandi és a 
chilei tapasztalatok közvetlenebb tanulságokkal szolgálhatnak. 

A négymillió lakosú Új-Zélandon 1989-ig teljesen centralizált irányítású körzeti isko-
larendszer működött. 1989-ben az iskolák ellenőrzését a központi hatóság helyett a tanu-
lók szüleiből a tanulók szülei által választott felügyelő testületek kezébe adták. A tanterv 
alapvonalait továbbra is központilag határozták meg, a finanszírozás (és annak ellenőrzé-
se) is állami maradt, de az iskolák irányítása decentralizálttá vált. 1991-ben pedig egy 
újabb, még radikálisabb reform keretében szabad iskolaválasztási rendszert vezettek be a 
zömében államilag finanszírozott alap- és középfokú oktatásban. Az új rendszerben a 
szülők szabadon dönthettek arról, hogy gyermekeiket hova járatják iskolába, az iskolák 

65 Amerikában a középiskolák jóval homogénebbek a hazaiakénál. Hagyományosan körzeti iskolák, és a 
18 éves tankötelezettség miatt is inkább hasonlítanak a hazai általános iskolákhoz, mint a középiskolákhoz. 
A középiskolai tanulók nem elhanyagolható része azonban magániskolába jár: ez az arány Chicagóban 20 
százalék. 

66 Becslésük alapja az 1992-1994-ben 8. osztályt végzettek mintegy 60 ezer fős mintája. A tanulókról 
iskolai mutatók és standardizált teszteredmények mellett igen részletes kérdőívet is kitöltöttek, amely olyan 
fontos és általában nem mérhető információkat tartalmazott, mint azt, hogy a szülők mennyire segítenek a 
tanulásban, vagy hogy a tanulónak milyen tervei vannak a jövőre nézve. Ezek a változók a 8. osztályos 
teszteredményeken túl is jelentősen meghatározzák a tanulók későbbi eredményeit. Rendkívül erős prediktorai 
a más iskolába jelentkezésnek is (a teszteredményeket is kontrollálva), ami önmagában utal a szelekciós 
torzítás szerepére. A szerzők az alternatív iskolák távolságát használják a másik iskolába átjelentkezés inst-
rumentumként, ami egyrészt befolyásolja annak a valószínűségét, hogy valaki más iskolába jelentkezzen át 
(ennek az az oka, hogy Chicagóban viszonylag egyenetlenül oszlanak el a középiskolák), másrészt azonban 
semmilyen összefüggésben nem áll a tanulók ismérveivel (még a szülői segítséget és a motivációt mérő 
pluszváltozókkal sem). Az instrumentális becslések eredményei azt mutatják, hogy nincs ok-okozati össze-
függés az átjelentkezés és a jobb eredmények között: a mért 8 százalékos javulás teljes egészében a szelek-
ciónak tudható be. 

67 Ezek az eredmények igen meglepőek, hiszen a családok fele mégis úgy dönt, hogy átíratja gyermekét 
egy másik iskolába. Tehetik ezt a tanulmányi eredményekben nem mérhető előnyök miatt, vagy mert nincse-
nek tisztában a valós hozzáadott értékekkel - de az is lehetséges, hogy a Cullen-Jacob-Levitt [2005] által 
vizsgált függő változó, az iskola sikeres befejezése mellett vannak olyan eredménymutatók is, amelyekre 
mégis csak hatással van az átjelentkezés. 
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pedig szabadon dönthetnek arról, hogy kit vesznek fel (a körzetben lakók taníttatásának 
kötelezettségén felül). A reform utáni új-zélandi rendszer gyakorlatilag azonos a ma-
gyarországival, két különbséggel: 1. az iskolák irányításában a tanuló szüleinek explicit 
szerepe van, és 2. az új iskolarendszer bevezetése nagy nyilvánosság mellett történt.68 

Az új-zélandi reform tanulságait Fiske-Ladd [2000] rendkívül alapos könyve, vala-
mint Ladd-Fiske [2001] tanulmánya alapján a következőképpen foglalhatjuk össze. A 
közvetlen szülői kontroll általában sikeres intézménynek bizonyult, mind a gazdálkodás, 
mind a szülők és az iskola általánosabb kapcsolata tekintetében. Minthogy Új-Zélandon 
nem végeznek időbeli összehasonlításokat is lehetővé tevő standardizált tanulói kompe-
tenciavizsgálatokat, nem lehet egyértelműen megmondani, vajon a tanulók teljesítmé-
nyében mérve hoztak-e országos szintű javulást a reformok. Az iskolák vezetői és a 
pedagógusok körében a kilencvenes évek derekán végzett felmérések azt sugallják, hogy 
a reformok pozitív hatással voltak a tanulók eredményességére, valószínűleg mind a 
tananyag, mind a tanítási módszerek javulása következtében. Részletesebb elemzések 
(Ladd-Fiske [2001]) azonban kimutatták, hogy ezek a hatások nem a megnövekedett ver-
senynek köszönhetők. Azokban az iskolákban, amelyek élesebb versenyhelyzetbe kerültek 
a reformok hatására, a tanárok és átlagosan a színvonal csökkenéséről számoltak be (az 
iskolaigazgatók pedig stagnálásról). Mindezek azt sugallják, hogy a pozitív eredmények 
valószínűleg inkább a szülői részvételnek (és a reform többi, itt nem részletezett elemének) 
köszönhetők; a verseny hatására, ha nyertek is a jobb iskolákba járó gyermekek, legalább 
ekkora (ha nem nagyobb) volt azok vesztesége, akik a versenyben alulmaradó iskolákban 
rekedtek. A verseny egyértelmű hatása az iskolák közötti különbségek jelentős növekedése 
volt. A reform bevezetését követő négy-öt év alatt rendkívüli mértékben nőtt az iskolák 
közötti egyenlőtlenség a tanulók társadalmi státusa és etnikai hovatartozása mentén. 

Új-Zélandhoz hasonlóan, polarizálódásról és változatlan átlagos teljesítmény szintről 
tanúskodnak a némileg eltérő, de alapvonalaiban hasonló chilei rendszer tapasztalatai is 
(Gauri [1998], Hsieh-Urquiola [2003]). Chilében 1981-ben vezették be a szabad iskola-
választási rendszert olyan módon, hogy minden olyan tanuló családjának utalványt ad-
tak, aki tandíjat nem szedő magániskolában akart tanulni. Az utalvány összege megegye-
zett az egy tanulóra jutó állami iskoláztatási költségekkel. A reform eredményeként ma 
háromféle iskolában folyik az oktatás Chilében: állami iskolákban, tandíjat nem szedő 
magániskolákban (ahol az utalványokat be lehetett váltani - ezek jelentős része egyházi 
iskola), és tandíjat szedő elit magániskolákban (akik választhatnák az utalványon keresz-
tüli finanszírozást, de nem teszik). Az 198l-es reform az állami iskolák irányítását is 
decentralizáltabbá tette (központi helyett helyi felügyelet), és jelentősen megemelte az 
egy tanulóra fordított állami kiadásokat is (amiket az állami, és utalvány formájában a 
nem tandíjas magániskolák használhattak fel). Bár az állami iskolák körzeti ellátási köte-
lezettségei megmaradtak, a magániskolák felvételi rendszere is teljesen szabad maradt, 
így az utalványrendszer elvileg teljesen szabad iskolaválasztást (és a másik oldalon sza-
badabb tanulóválasztást) eredményezett, hasonlóan Új-Zélandhoz és Magyarországhoz. 
A rendszer fontosabb ismérvei tekintetében fennmaradt a Pinochet-diktatúra összeomlása 
után is. Eredményeként a kilencvenes évek végére az állami iskolákban tanulók aránya 
80 százalékról 60 százalék alá süllyedt, a tandíjat nem szedő magániskolák részesedése 
15 százalékról 30 százalék fölé emelkedett, az elit tandíjas magániskolák részesedése 
pedig néhány százalékponttal emelkedve 10 százalék körüli szinten állt be. 

A chilei reform hatását elemezve Hsieh-Urquiola [2003], akik - az új-zélandi helyzet-

68 Ez utóbbi különbség nemcsak az új iskolarendszer kialakulásában figyelemre méltó: míg Új-Zélandon 
a gazdaság- és társadalompolitikai változások általában nagyívű programok keretében, nyilvános viták után 
valósulnak meg, addig Magyarországon jobbára a nyilvánosság mellőzésével történő és kis lépésekben meg-
valósuló változtatások a gyakoribbak. 
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tői eltérően - időben és nemzetközileg is összehasonlítható teszteredményeket is tudtak 
vizsgálni, szintén nem tudtak pozitív átlagos hatást kimutatni a tanulók átlagos eredmé-
nyeiben. Ez azért rendkívül erős eredmény, mert Chilében a verseny erősödése mellett a 
vélhetően jobb minőségű oktatást nyújtó magán- és egyházi iskolák súlya is megnőtt. Az 
országos átlag változatlanságával szemben jelentős mértékben megnőttek ugyanakkor az 
iskolák közötti egyenlőtlenségek, mind a tanulók társadalmi hátterében, mind a tanulók 
eredményességében mérve. Hsieh és Urquiola elemzései azt mutatják, hogy azokban a 
városokban (illetve kistérségekben), ahol a magániskolákba beiskolázottak aránya az át-
lagosnál egy szórásegységnyivel jobban nőtt, ott az állami iskolákba beiskolázott gyer-
mekek családjainak jövedelme 0,4 szórásegységnyivel csökkent - vagyis az állami isko-
lákban „rekedtek" jóval szegényebb családokból kerültek ki, mint akik a reform után 
magániskolába kerültek. Ezzel egy időben az ilyen körzetek állami iskoláiban (ahol a 
magániskolák egy szórásegységgel növekedtek) szintén 0,4 szórásegységnyivel alacso-
nyabbá váltak a matematikaiteszt-eredmények. 

Az általános szabad iskolaválasztás (a hazai ,41-,45. rendszerhez hasonló keretek) be-
vezetése után az egyenlőtlenségek növekedése és az aggregált eredményesség stagnálása 
elvileg fakadhat abból, hogy az egyéni teljesítmények semmit sem változtak, csak a 
jobbak és a rosszabbak jobban elkülönülnek egymástól. Ekkor szigorúan a teljesítmény 
szempontjából senki sem járt se jobban, se rosszabbul.69 Elméleti érveink alapján azon-
ban valószínűleg ennél többről van szó: a lemaradó iskolákban rekedtek helyzete rom-
lott, a jobb iskolákba járóké javult. Az irodalom elsősorban a kortárs csoport hatását 
hangsúlyozza, véleményünk szerint azonban legalább ennyire fontos az iskolai szolgálta-
tások, ezen belül is elsősorban a pedagógusi munka egyenlőtlenebbé válása. Ebben az 
esetben viszont a folyamatoknak valódi vesztesei és nyertesei vannak - ami azért is jóval 
valószínűbb, mint a következmények nélküli elkülönülés, mert a középosztálybeli szülők 
éppen a várható előnyök miatt viszik el gyermekeiket a leromló összetételű iskolákból. 
Az aggregált eredményességnövekedés hiánya ekkor azt jelenti, hogy a szabad iskolavá-
lasztás vesztesei tanulói eredményességben mérve nagyjából ugyanannyit veszítenek, mint 
amennyit a nyertesek nyernek. A rendszer költséghatékonysága persze ezzel egy időben 
javulhat a verseny következtében, ekkor pedig elvileg mindenki számára előnyössé lenne 
tehető a változás akkor, ha a nyertesek valahogyan kompenzálnák a veszteseket. Ilyen 
kompenzálást azonban elképzelni is igen nehéz - vajon mennyi pénzzel ellentételezhető, 
és ellentételezhető-e egyáltalán pénzzel a családok számára gyermekeik romló iskolai 
eredményessége? - , redisztributív megvalósítása pedig még problematikusabb. A hátrá-
nyos helyzetből induló tanulók kilátásai egy teljes körű utalványrendszerben tehát még 
tovább romlanak azáltal, hogy szisztematikusan rosszabb iskolákba kerülnek, és ezáltal 
jobb módú társaikhoz képest lemaradásra ítéltetnek. 

A tanulmány második részében az iskolai szegregálódás tendenciáiról rendelkezésre 
álló hazai tapasztalatokat összegezzük. 
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H O R V Á T H C S I L L A - K R E K Ó J U D I T - N A S Z Ó D I A N N A 

Kamatátgyűrűzés Magyarországon 

Elemzésünkben hibakorrekciós modellek segítségével vizsgáljuk a piaci hozamok 
és a banki forinthitel- és forintbetéti kamatok közötti transzmissziót az 1997-2004-as 
periódusra - mind aggregált, mind egyedi banki adatokra vonatkozóan. Lineáris 
modellünk alapján a rövid lejáratú vállalati hitelek piacán az alkalmazkodás hosszú 
távon teljes és viszonylag gyorsnak tekinthető. A többi részpiacot azonban részle-
ges és/vagy lassú átárazási magatartás jellemzi, elsősorban a fogyasztási hitelek és 
lakossági lekötött betétek kamata tűnik ragadósnak. 

A bankok átárazására vonatkozó esetleges nemlinearitásokat is vizsgáltuk. Ered-
ményeink szerint a banki kamatok alkalmazkodása függ az egyensúlyi értéktől való 
eltérés, valamint a hozamváltozás mértékétől. Az átárazás szignifikánsan gyorsabb-
nak bizonyul egy bizonyos küszöbérték felett, amit a menüköltségek jelenléte indo-
kolhat. Az átárazás sebességét a hozamsokkok iránya is befolyásolja: azt találtuk, 
hogy a vállalati hitelkamatok lefelé ragadósabbak. A profitmaximalizáló bankok várt 
viselkedésével ellentétben azonban eredményeink szerint a lakossági betétek a ho-
zamemelkedésre gyorsabban reagálnak, mint a hozamcsökkenésekre. Az eredmé-
nyekre azonban magyarázatot adhat az a tény, hogy a hozamemelkedések mértéke 
az elemzett időszakban átlagosan nagyobb volt, mint a hozamcsökkenéseké.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: E43, E52, G21. 

Tanulmányunk a monetáris politika gazdasági hatását befolyásoló egyik fontos tényező-
vel, a piaci és a kereskedelmi banki kamatok közötti kapcsolattal, azaz a kamattransz-
misszióval foglalkozik. A monetáris transzmisszió egyik legfontosabb csatornája, a ka-
matcsatorna erősségének egyik kulcskérdése, hogy a jegybank milyen mértékben képes 
befolyásolni a gazdasági szereplők számára releváns hozamokat és kamatokat, minde-
nekelőtt a pénzügyi közvetítésben főszerepet játszó kereskedelmi banki kamatokat. 

A kamatcsatorna alapvetően három mechanizmuson keresztül fejti ki a beruházásokra 
és a fogyasztásra gyakorolt hatását. / . A vállalatok és háztartások kamatváltozásra adott 
reakciója egyrészt függ a (reál-) kamatváltozás által előidézett helyettesítési hatás nagy-
ságától, vagyis a többi megtakarítási és kiadási tétel alternatív költségének relatív válto-
zásától. 2. A kamatszint változása megváltoztatja a gazdasági szereplők kamatkiadásait 
és -betéteit, vagyis a nettó pénzügyi jövedelmét (jövedelmi hatás). 3. Végül hatással van 

* Köszönettel tartozunk Darvas Zsoltnak, Jakab Zoltánnak, Nagy Mártonnak, Mérő Katalinnak, Vonnák 
Balázsnak és az MNB-ben megrendezett szakmai viták résztvevőinek hasznos észrevételeikért és tanácsai-
kért. Az esetleges hibákért kizárólag a szerzőket terheli a felelősség. 

Horváth Csilla a Magyar Nemzeti Bank közgazdasági főosztályának munkatársa. 
Krekó Judit a Magyar Nemzeti Bank közgazdasági főosztályának munkatársa. 
Naszódi Anna a Magyar Nemzeti Bank közgazdasági főosztályának munkatársa. 
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a reál- és pénzügyi eszközök piaci értékére, s ezáltal a gazdasági szereplők vagyonára 
(vagyonhatás). A jövedelmi és a helyettesítési hatás erősségét is jelentős mértékben befo-
lyásolja, hogy a banki kamatok milyen sebességgel és milyen mértékben reagálnak a jegy-
banki kamatláb változására. A kamatátgyűrűzés tehát fontos szerepet játszik abban, hogy a 
gazdaság milyen mértékben és milyen késleltetéssel reagál a monetáris politikai lépésekre, 
ezért a monetáris transzmisszió hatékonyságának szempontjából fontos feltérképezni a pénz-
ügyi közvetítőrendszer legjelentősebb szereplőinek, a bankoknak az árazási szokásait. 

A magyar piaci és banki kamatok közötti transzmisszióról eddig több tanulmány is 
készült. Világi-Vincze [1995] az 1991-1995 közötti időszakra vonatkozóan ADL-
(autoregressive distribured lag) modellek alapján azt találták, hogy a banki kamatok 
alkalmazkodása a betéti és a hiteloldalon is lassú, a hitelek esetén pedig az igazodás még 
hosszú távon is messze van a teljestől. A szerzők szerint e tökéletlenségeket a magyar 
bankrendszerre az 1990-es évek első felében jellemző magas koncentráció mellett a kont-
raszelekció magyarázza, a hosszú távú paraméter alacsony értéke pedig a hiteladagolást 
jelezheti. Árvái [1998] elemzése szerint a jegybanki kamatváltozásokra azonnal reagáló 
piaci kamatok és a banki kamatok közötti transzmisszió viszonylag hatékonnyá vált az 
1995-1998-as időszakra, ami a kamatrések (spread) csökkenésében és stabilizálódásában 
mutatkozott meg. A hitelkamatok felárainak csökkenésében a szerző szerint egyrészt a 
gazdasági fellendüléssel összefüggésben a visszafizetési kockázat csökkenésének, más-
részt a bankszektor fejlődése nyomán a verseny erősödésének volt elsődleges szerepe. 
Tóth [1998] panelbecslés segítségével vizsgálta a banki átárazás sebességét az 1996 és 
1998 közötti időszakra. Azt találta, hogy a bankok méretbeli különbségével összefügg az 
átárazás sebessége. A fenti három tanulmányon kívül a hitel- és betéti kamatok piaci 
kamathoz való alkalmazkodásának kérdését érinti még Várhegyi [2003] a bankok közötti 
verseny elemzése kapcsán. A banki kamatok változásait nézte a kéthetes BUBOR egyidejű 
és késleltetett változásival magyarázó regressziók alapján a 2000 januárja és 2003 júliusa 
közötti időszaban. Eredményei szerint a vállalati hitelkamatok változása jól magyarázha-
tó a pénzpiaci kamatokéval és az egyidejű hatás viszonylag erős, míg a lakossági lakáshi-
tel- és különösen a fogyasztóihitel-kamatok jobban elszakadnak a pénzpiaci kamattól. A 
betéti kamatok meghatározásában is különbség mutatkozik a vállalati és a lakossági szeg-
mens között: a vállalati betéti kamatok nagymértékben és gyorsan alkalmazkodnak a 
piaci kamathoz, míg a lakossági betéti kamatok esetében a kapcsolat gyengébb. 

Tanulmányunkban hibakorrekciós modellek segítségével vizsgáljuk a rövid lejáratú 
piaci hozam kereskedelmi banki forintkamatokba való átgyűrűzésének sebességét és 
mértékét, az 1997-2004 közötti időszakra. Mivel a tapasztalatok szerint a jegybanki 
kamat és a rövid lejáratú piaci hozamok közötti transzmisszió - a jegybanki és a piaci 
eszközök közötti arbitrázslehetőségnek köszönhetően - gyors és hatékony (Arvai [1998]), 
így a bankközi kamatokra vonatkozó következtetéseinket kiterjeszthetjük a jegybanki 
lépésekre is. 

Fontos megjegyezni, hogy a kamattranszmisszió erősségéből még nem következtethe-
tünk egyértelműen a kamatcsatorna erősségére. Azt ugyanis döntő módon befolyásolja a 
fogyasztási és beruházási kiadások banki kamatokra vonatkozó érzékenysége, valamint 
az, hogy mi a szerepe más hozamok alakulásának a piaci szereplők döntéseiben. E két 
tényező elsősorban a háztartások és vállalatok nettó pénzügyi vagyonának nagyságától és 
szerkezetétől, valamint a nem banki pénzügyi közvetítés szerepétől függ. Magyarország 
esetében érdemes külön megemlíteni a devizafinanszírozás elérhetőségét és növekvő je-
lentőségét, ami a banki forinthitelek helyettesítője. 

A tanulmány szerkezete a következő. Először a banki kamatok transzmisszióját meg-
határozó tényezőket ismertetjük, külön hangsúlyt helyezve a pénzügyi struktúra szerepé-
re. Ezt követően a magyar pénzügyi rendszer rövid vizsgálatával felmérjük a kamat-
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transzmissziót befolyásoló tényezők helyzetét Magyarországon. Majd ismertetjük az 
ökonometriai elemzés során felhasznált adatokat és modelleket, s ezt követően a panel-
és aggregált adatokon végzett elemzések eredményeit. Végül összegezzük a fontosabb 
következtetéseket. 

A kamatátgyűrűzést befolyásoló tényezők 

A klasszikus kiindulópont szerint a tökéletes verseny, tökéletes információ és nulla tranz-
akciós költségek feltételezése mellett az ár egyenlő a határköltséggel, és az ár határkölt-
ség szerinti deriváltja egy. A fenti feltételek megsértése azonban tökéletlenné teszi a 
határköltség változásához való alkalmazkodást. A transzmisszió tökéletlenségei kapcsán 
két különböző, bár egymástól nem független és empirikusan nem mindig elkülöníthető 
kérdést kell vizsgálnunk. Az egyik a transzmisszió mértéke, vagyis hogy hosszú távon 
mekkora a kereskedelmi banki kamatok határköltség szerinti deriváltja. A másik a transz-
misszió sebessége, vagyis az a kérdés, hogy az igazodás a hosszú távú értékhez mennyi 
időt vesz igénybe. 

A következőkben áttekintjük a kamattranszmissziót befolyásoló tényezőket, elsősor-
ban a pénzügyi rendszer szerepét. Ezt követően megnézzük, hogy az elmélet mit sugall a 
banki kamatok átgyűrűzéséről Magyarországon. 

A pénzügyi rendszer szerepe 

A kamattranszmisszió mértékét és gyorsaságát befolyásolhatják az adott ország pénzügyi 
rendszerének szerkezeti és egyéb sajátosságai, amelyek közül a következő tényezőknek 
van kiemelt szerepe:1 7.a banki közvetítés mélysége, a dezintermediáció foka, a tőkepi-
acok fejlettsége, 2. a piaci koncentráció, a verseny erőssége, 3. a bankrendszer tőkeellá-
tottsága, likviditási helyzete, 4. a monetáris politika és a kamatvolatilitás. 

A dezintermediáció foka, a tőkepiacok fejlettsége hatással van a hitelkereslet és a betét-
kínálat hozamrugalmasságára. A hitelkereslet árrugalmassága várhatóan magasabb (két 
egyébként azonos gazdasági adottságokkal rendelkező gazdaság közül) abban a gazda-
ságban, amelyik a fejlettebb pénzpiaccal rendelkezik, hiszen a vállalatok számára a nem 
banki finanszírozás a bankhitelek helyettesítőjeként működik. Analóg módon a betétkí-
nálat piaci hozamrugalmassága is annál nagyobb, minél bővebb az alternatív befektetési 
lehetőségek köre. Amennyiben a piaci kamatozású eszközök csak korlátozott helyettesí-
tői a bankbetéteknek, és ezért a betétkínálat nem reagál rugalmasan a piaci hozamok 
változására, a jegybanki kamatok változása csak kisebb hatást gyakorol a bankok forrás-
költségére (Árvái [1998]). 

A bankok közötti verseny erőssége szintén befolyásolja a betétkínálat és a hitelkereslet 
kamatrugalmasságát. Mind a bankok és a többi pénzpiaci szereplők közötti, mind a bank-
rendszeren belüli erős verseny a kamatrések csökkenésének irányába hat, és befolyásolja 
a kereskedelmi bankoknak a piaci hozam változására vonatkozó reakcióját. A hatás azon-
ban aszimmetrikusan működhet kamatemelés és kamatcsökkentés esetén. A bankok kö-
zötti verseny az eszközoldalon a kamatcsökkentésekhez való gyorsabb, a kamatemelé-
sekhez pedig lassabb alkalmazkodással járhat együtt, míg forrásoldalon fordított hatás 
érvényesül. 

Az erős tőkehelyzetű és likvid bankok kevésbé kénytelenek a monetáris politika válto-

1 Lásd például Cottareli-Kourelis [1994], Ehrmann és szerzőtársai [2001], Mojon [2000], 
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zásaihoz alkalmazkodni, mivel a tőke- és a likviditási korlátjuk kevésbé korlátozza lehe-
tőségeiket. A tőkével jobban ellátott és likvidebb bankok az árazásban eltérhetnek a 
pénzpiaci hozamok változásától, ha más szempontok (például piacszerzés) azt megkíván-
ják, valamint nagyobb mértékben vállalhatnak kockázatot, így például olyan kockázatot 
is, amely az ideiglenesnek ítélt kamatváltozások mellett a banki kamatok változatlanul 
hagyásával jár. Megjegyezzük azonban, hogy a kedvezőbb tőke- és likviditási helyzet 
mellett az optimális árazás egybeeshet a kedvezőtlenebb helyzetben lévő bankok optimá-
lis viselkedésével. 

A forrásköltség változása által indukált átárazás, tehát az új kamatok meghatározása a 
bank számára költséges (menüköltségek). Ha a bank ideiglenesnek ítéli meg a forráskölt-
ség változását és az átárazási költség magas, akkor még viszonylag jelentős forráskölt-
ség-változás mellett is megérheti a banknak halogatnia az átárazást. Ez a stratégia azon-
ban veszteséget okoz, ha a forrásköltség nem áll vissza a várt rövid időn belül az eredeti 
szintjére. A fentiek miatt a bankok átárazási viselkedésére jelentős hatással van az egyes 
kamatlépések várakozásokra gyakorolt hatása, például a kamatvolatilitás mértékének ala-
kulásán keresztül. Volatilisebb kamatalakulás csökkentheti az alkalmazkodás sebességét/ 
mértékét, ugyanis a bankok a változást nem feltétlenül tekintik tartósnak. 

A pénzügyi rendszer hatása a kamattranszmisszióra Magyarországon 

Empirikus vizsgálódásunk első lépéseként áttekintjük a magyar pénzügyi rendszer azon 
jellemzőit, amelyek befolyásolhatják a kamattranszmisszió nagyságát. Mojon [2000] sze-
rint e tényezők vizsgálata azért is különösen fontos, mivel jelentős részük olyan intézmé-
nyi adottság, amely az EMU-csatlakozást követően is csak lassan, fokozatosan változik, 
előrevetítve a kamattranszmisszióban meglévő különbségek fennmaradását. 

Dezintermediáció. A lakossági betéteket helyettesítő alternatív befektetésekhez való hoz-
záférés, azaz a háztartásibetét-kínálat kamatrugalmasságának megítéléséhez érdemes 
megvizsgálni a lakosság pénzügyi megtakarításainak struktúráját. 2002-ben a lakossági 
betétállomány a háztartások üzletrészeket is tartalmazó pénzügyi eszközeinek mindössze 
31 százalékát, míg az üzletrészek nélkül számolt eszközök 43 százalékát tette ki, amely 
arány nem tér el az európai országokra jellemző szinttől (1. táblázat). 

1. táblázat 
A bankbetétek aránya a háztartások pénzügyi eszközeiben, 2002 

Ország Százalékarány 

Belgium 26,1 
Németország 33,3 
Spanyolország 36,5 
Franciaország 28 ,3 
Hollandia 19,7 
Ausztria 52,1 
Portugália 44,1 
Finnország 32,5 
Svédország 13,6 
Norvégia 32,4 
Magyarország 31 

Forrás: Eurostat, MNB. 
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A betétek aránya emellett folyamatosan csökkenő tendenciát mutat: az elmúlt öt évben 
a betétek részaránya csaknem 10 százalékponttal mérséklődött, ami a nem banki befekte-
tések fokozatos térnyerését mutatja. E csökkenés nem a közvetlen tőkepiaci befektetések, 
hanem mindenekelőtt az életbiztosítási díjtartalékok és a pénztári vagyon javára történt, 
amelyben a dezintermediáció általános tendenciája mellett komoly szerepe lehetett az e 
megtakarítási formákat érintő adókedvezményeknek is. Mindez azt mutatja, hogy a ház-
tartások számára elérhetők az egyéb befektetési formák is, amelyek a bankbetétek helyet-
tesítőjeként szolgálhatnak. E tény azonban önmagában még nem jelenti feltétlenül azt, 
hogy a betétek hozamrugalmassága magas. 

Az eszközoldalt tekintve a banki és nem banki pénzügyi rendszer közötti verseny 
szempontjából a kép vegyes. Egyrészt Magyarországon a tőkepiaci finanszírozás szerepe 
elhanyagolható. A GDP-arányos tőkepiaci kapitalizáció még az alapvetően banki típusú 
pénzügyi rendszerekkel rendelkező EMU-országokra jellemző átlagnak is kevesebb mint 
30 százaléka, különösen a vállalati kötvény piac elmaradott. A jövőre vonatkozóan to-
vábbra is várható, hogy fennmarad a bankszektor dominanciája a vállalatfinanszírozás-
ban - mindenekelőtt a hazai tőkepiac fejlődése előtt álló korlátok miatt. Mindemellett a 
pénzügyi közvetítés folyamatosan mélyül. 

Ugyanakkor a vállalati szektor teljes hitelállományának több mint 30 százaléka közvet-
len külföldi hitel - zömmel bankhitel - , a hazai bankszektortól felvett devizahiteleket is 
figyelembe véve pedig a vállalati hitelek több mint 55 százaléka devizában denominált 
(2. táblázat). Vagyis a vállalatok - elsősorban a nagyvállalatok - könnyen tudják helyet-
tesíteni a hazai forintban denominált bankhiteleket. A banki finanszírozás dominanciája a 
hitelkereslet alacsony, míg a külföldi hitelek elérhetősége - legalábbis a nagyvállalati 
körben - a kereslet magas kamatrugalmasságának irányába hat. 

2. táblázat 
A vállalati és a háztartási szektor hiteleinek és betéteinek deviza-összetétele, 2003. december 

Megnevezés 
Nem pénzügyi vállalati szektor Háztartások 

Megnevezés 
hitel betét hitel betét 

Belföldi bankok, forint 44 54 97 87 
Belföldi bankok, deviza 29 12 3 13 
Külföldi bankok, deviza 27 34 - -

Összesen 100 100 100 100 

Forrás: MNB. 

Bankok közötti verseny. A bankok közötti verseny egyik indikátora a bankrendszer 
koncentráltságát mérő mutatók köre. Magyarország az öt legnagyobb bank összes esz-
közbeli részesedését, illetve a Herfindahl-indexet2 tekintve is az euróövezet országainak 
középmezőnyében helyezkedik el, ez utóbbi 1000 körüli értéke még éppen versenyzői-
nek tekinthető piacot tükröz (3. táblázat). A fenti összetett mutatók azonban elrejtik a 
különböző részpiacok között lévő versenybeli különbséget. Például azt, hogy a vállalati 
üzletágban a verseny kifejezetten erősnek mondható, a Herfindahl-index e szegmensben 
az elmúlt években 700-800 körül alakult, amely a vállalati hitelkamatok rugalmasabb 
alkalmazkodásának irányába hat. A lakossági üzletágban azonban alacsony a verseny 

2 A Herfindahl-index a piacon jelenlévő bankok százalékban kifejezett piaci részesedésének a négyzet-
összegét jelenti, részletesebben lásd Hunyadi-Vita [2002], 
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foka, amelyet a Herfindahl-index magas, 2000 fölötti értéke jelez.3 Fel kell hívnunk a 
figyelmet, hogy e mutatók nem feltétlenül tükrözik jól a versenyhelyzetet, ugyanis azt 
más tényezők, például a belépési korlátok,4 illetve a dereguláció is befolyásolja (Móré-
Nagy [2003], Mojon [2000]). 

3. táblázat 
Koncentráció az euróövezet országainak bankszektoraiban, 2002 

Ország 

Az öt legnagyobb bank 
együttes piaci 

részesedése a mérleg-
főösszeg alapján 

Herfindahl-index 

Ausztria 46 548 
Belgium 82 
Dánia 68 
Finnország 79 2000 
Franciaország 45 
Görögország 67 1125 
Hollandia 83 1700 
Írország 46 486 
Németország 20 150 
Olaszország 54** 
Portugália 81** 1000 
Spanyolország 53 870 
Euróövezet átlaga 39 640 
Svédország 63 
Anglia 30 
Egyesült Államok* 27 
Japán* 30 
Magyarország 58 950 

* 2000. 
** Az öt legnagyobb bankcsoport részesedése. 
Forrás: ECB [2002], 

A vállalati szegmenst jellemző erős verseny következtében a bankváltás költségessége 
Magyarországon jelenleg nem okoz ragadós kamatalkalmazkodást. A bankok ugyanis 
jellemzően nem hárítják át a bankváltással kapcsolatos költségeket a vállalatokra - sőt, a 
jobb adósok számára külön ösztönzőket kínálnak - , így e költségek nem csökkentik a 
vállalati hitelkereslet kamatrugalmasságát. Ezt támasztja alá az is, hogy a vállalatok gyakran 
több bankkal állnak kapcsolatban, ami várhatóan még kevésbé teszi költségessé a bank-
váltást a vállalatok számára, s ezáltal a rugalmasabb hitelkeresleti alkalmazkodás irányá-
ba hat. A lakossági üzletágban ugyanez nem mondható el - ott a kedvezőbb hozamot 
kínáló bank vagy más alternatív befektetési formák keresésével kapcsolatos költségek 
feltehetően csökkentik a betétkínálat és a hitelkereslet hozamrugalmasságát. 

Kamatalakulás. A magyarországi - más országokhoz és az alkalmazott kamatmarzsokhoz 
képest is - nagy kamatváltozások elvben a jobb transzmisszió irányába hathatnak, hiszen 

3 Az OTP Bank domináns szerepet tölt be ebben az üzletágban. Ezzel összhangban az OTP rendelkezik a 
teljes betétállomány jelentős részével. 

4 A lakossági üzletágban jelentős belépési korlátnak számít a fiókhálózat költséges kiépítése. 
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a profitmaximalizáló bankoknak a nagy kamatváltozásokra érdemes azonnal reagálniuk, 
ellentétben a kisebb 25-50 bázispontosokkal, amelyek a kamatmarzson belül vannak. Az 
- elsősorban 2003-ban jellemző - magasabb kamatbizonytalanság, volatilis kamatalaku-
lás ugyanakkor a gyors kamattranszmisszió ellen hat, a nem tartós kamatváltozásokra a 
bankok ugyanis kevésbé reagálnak. 

Magyarországon a jegybanki alapkamat csökkenő trendjét a csökkenő infláció és a 
Gazdasági és Monetáris Unióhoz való csatlakozással együtt járó kamatkonvergencia ala-
kítja. A trend azonban bizonytalan, részben mivel a csatlakozás tervezett időpontja még 
változhat, valamint előfordulhat a trendtől való eltérés is, ahogy azt a 2003 második 
felében megvalósult jegybanki kamatemelés5 is példázza. A kamatcsökkenésre vonatko-
zó általános várakozás a kereskedelmi bankok felfelé merev kamataiban tükröződhet. 

Likviditás. Az 1990-es évektől kezdődő intervenciók következtében a magyar bank-
rendszert strukturális likviditástöbblet jellemzi, bár ez a likviditástöbblet nem egyenle-
tesen oszlik meg az egyes bankok között. A likviditástöbblet nagyobb mozgásteret 
enged a bankoknak árazásuk kialakításában: például a piaci kamatok emelkedésével a 
bankok kevésbé kényszerülnek a betéti kamatok gyors és teljes kiigazítására. Ugyanak-
kor a jelenséget a betétekért folyó verseny erőssége is befolyásolja. A bankrendszer 
likviditása fokozatosan szűkült az elmúlt években - ez a tendencia segíti az átállást a 
passzív oldali monetáris szabályozásról az aktív oldalira. A likviditás szűkülésének vár-
ható folytatódása, illetve az aktív oldali szabályozásra való áttérés erősíthetik a kamat-
transzmissziót. 

Hitelezési kockázat. A kontraszelekció problémája fokozottan jelentkezhet a magyar 
bankrendszerben, szemben a fejlettebb országokkal, mivel a hitelfelvevők általában rövi-
debb hiteltörténettel rendelkeznek, s az egyes ügyfelekhez tartozó hitelkockázatot nehe-
zebb megállapítani. A rövidebb vagy egyáltalán nem létező hiteltörténet oka egyszerűen 
az, hogy a pénzügyi közvetítés mélysége bár növekvő tendenciát mutat, mégis alacso-
nyabb, mint a fejlett országokban. Az ügyfelek kockázatának felmérését kedvezőtlenül 
érinti az is, hogy nem sikerült - adatvédelmi aggályok miatt - pozitív lakossági adóslistát 
felállítani, amiben a bankok a szerződés szerint teljesítő ügyfeleik hiteltörténetét vezet-
hetnék, és az összegyűjtött információkat hasznosíthatnák a hitelezési döntéseik során. 

A hitelek és betétek átárazódási sebessége és lejárata. A kamattranszmisszió erősségé-
nek megítéléséhez az új hitelek kamatait vizsgáltuk, ugyanakkor a transzmissziót nemcsak 
az új hitelek kamatai befolyásolják - hiszen a kamatváltozások jövedelmi hatását tulajdon-
képpen nemcsak az új, hanem a teljes meglévő hitel/betétállomány kamatának változása 
határozza meg. A kamattranszmisszió sebességét az új hitelek ára mellett az is befolyásolja, 
hogy mekkora a meglévő állomány átárazási sebessége: minél nagyobb a rövid lejáratú és/ 
vagy a változó kamatozású hitelek aránya, annál gyorsabb a kamattranszmisszió. 

A hosszú lejáratú hitelek aránya nemcsak az átárazódás ideje miatt érdekes, hanem 
azért is, mert a hosszabb lejáratú hitelek árazásában feltehetően nem a rövid, hanem a 
hosszabb piaci hozamok tekinthetők meghatározónak, így e hitelek esetében a transz-
missziót az is befolyásolja, hogy a jegybanki lépések hogyan hatnak a hosszabb távú 
hozamokra. 

Magyarországon európai összehasonlításban rövid a hitelek és a betétek lejárata, nagy 
a változó kamatozású termékek aránya - akárcsak a többi kevésbé fejlett, nagyobb inflá-

5 Az utóbbi három kamatemelés során 2003 június 11-én 6,5 százalékról 7,5 százalékra nőtt a jegybanki 
alapkamat, majd 2003. június 19-én 9,5 százalékra és végül 2003. november 28-án 12,5 százalékra. 
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ciós és kamatbizonytalansággal jellemezhető országban. 2001-ben a teljes hitelállomány 
95 százaléka egy éven belüli átárazódási periódusú volt, ez az arány 2002 végére, az 
állami támogatású jelzáloghitelek felfutása mellett is csak 88 százalékra csökkent ( M N B 
[2003]). Feltételezve, hogy a vállalati folyószámlahitelek mind éven belül átárazód-
nak, a 2003-ban kötött új vállalati hitelszerződések körülbelül 99 százaléka volt éven 
belüli átárazódású,6 és ez az arány hasonló a 2000-2003 között kötött vállalati és lakos-
sági betéti szerződések esetén is. 

Az európai országok közül szintén a kevésbé fejlett, illetve nagyobb inflációs múltú 
országokra (Spanyolország, Olaszország, Görögország) jellemző a rövid lejáratú és/vagy 
változó kamatozású hitelek magas aránya (Ehrmann és szerzőtársai [2001]). Az infláció 
mérséklődésével és a makrogazdasági stabilitás erősödésével a hitelügyletek lejárata fel-
tehetően nőni fog, ami a rövid lejáratú instrumentumhoz kötődő jegybanki alapkamat és 
az átlagos hitelkamat közötti kamattranszmisszió gyengülésének irányába hathat. 

Stilizált tények az árazásról 

A makroszintű kamatviselkedést mutató átlagos banki kamatadatok kvalitatív vizsgálata 
alapján megfogalmazható pár fontos stilizált tény a bankok átlagos átárazási szokásait 
illetően. 

A hitel- és betétkamatok bankrendszeri átlagának vizsgálata 

Az átlagos rövid lejáratú hitelkamatok és a betéti kamatok alakulásából négy fontos stili-
zált tény rajzolódik ki. 

1. Szembetűnő, hogy mind a hitelkamatok és a piaci hozam, mind a piaci hozam és a 
betéti kamatok közötti kamatrés változik a piaci hozamok változásakor (1. ábra). A 
hitelkamatok és a piaci kamat közötti kamatrés negatívan, a piaci-betéti kamatrés pedig 
pozitívan korrelál magával a piaci hozammal. Ez arra utal, hogy a bankok ügyfélkamata-
inak igazodása a piaci hozamhoz nem tökéletes, bár hozzá kell tennünk, hogy az ábráról 
nem állapítható meg egyértelműen hogy csupán lassú vagy részleges alkalmazkodásról 
van-e szó. A fordulópontok vizuális vizsgálata alapján az alkalmazkodás semmiképpen 
sem tűnik azonnalinak. 

2. A kamatrés és a piaci hozam közötti kapcsolat erőssége azonban eltérő az egyes 
részpiacok között. Egyrészt a betéti oldalon különbség mutatkozik a vállalati és a lakos-
sági részpiacok között. A lakossági rövid lejáratú betéti kamatok kisebb mértékben rea-
gálnak a piaci hozam változásaira, mint a vállalati rövid lejáratú betétek kamatai, ami a 
piaci hozamhoz viszonyított kamatrés nagyobb volatilitásában, valamint a kamatrésnek a 
piaci hozammal való szorosabb korrelációjában érhető tetten. A lakossági betéti kamatok 
átlagosan alacsonyabbak a vállalati betéti kamatoknál, ami a vállalati források piacán 
lévő erősebb versenyt tükrözheti. 

3. A piaci hozam és a lakossági betéti kamat között lévő eltérés volatilisebb a vállalati 
rövid lejáratú hitelek kamatánál, a lakossági betéti kamatok kevésbé igazodnak a piaci 
hozamhoz, mint a vállalati hitelkamatok. így összességében a legfontosabb forrást jelen-
tő lakossági betétek hozama és a vállalati rövid lejáratú hitelkamatok közötti marzs szin-

6 A folyószámlahitelek az összes vállalati hitel csaknem 75 százalékát tették ki a 2003-ban kötött új 
hitelszerződéseknek. A folyószámlahitelek lejárati struktúrájáról nincs információnk, feltételezhetően azon-
ban rövid, jellemzően éven belüli átárazódásúak. 
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1. ábra 
A három hónapos BUBOR, valamint a három hónapos BUBOR és az átlagos rövid lejáratú 

vállalati, illetve lakossági betéti kamat közötti különbség 
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3 hónapos BUBOR 

— 3 hónapos BUBOR és a lakossági betétek kamata közötti spread (jobb skála) 

3 hónapos BUBOR és a vállalati betétek kamata közötti spread (jobb skála) 

2. ábra 
A vállalati hitelek és a lakossági betétek kamata közötti különbözet 

és a három hónapos BUBOR 

3 hónapos BUBOR 

Vállalati hitel - lakossági hitelek kamata közötti spread (jobb skála) 
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3. ábra 
A fogyasztási hitelek átlagos hitelköltség-mutatója és a három hónapos BUBOR, 

valamint a köztük lévő különbség 

3 hónapos BUBOR 

— Fogyasztási hitel kamata 

Fogyasztási hitel és a 3 hónapos BUBOR közötti spread (jobb skála) 

tén pozitív kapcsolatot mutat a piaci hozammal (2. ábra). (A korrelációs együttható a 
BUBOR és a teljes marzs között: 0,68.) E szerint a bankok profitja szintén együtt mozog 
a piaci hozammal, vagyis, a magasabb hozamok magasabb profittal járnak a bankok 
számára. 

4. Végül megvizsgáltuk a fogyasztási hitelek hitelköltségének alakulását. A fogyasztá-
si hitelek költsége - szemben a vállalati hitelekkel - nagymértékben, 15-20 százalék-
ponttal haladják meg a piaci hozamot (3. ábra). A fogyasztói hitelek kamata láthatóan 
kevésbé korrelál a piaci hozammal, amelynek az is lehet a magyarázata, hogy a fogyasz-
tási hitelek egy része hosszabb lejáratú, így a rövid lejáratú hozammal való összevetés 
félrevezető lehet. Mindazonáltal feltételezhető, hogy minél kisebb a forrásköltség súlya a 
hitelkamat szintjében más tényezőkhöz (például a hitelkockázatra reflektáló prémium-
hoz) képest, annál gyengébb a kapcsolat a piaci hozammal. 

Lineáris ökonometriai elemzés 

Adatok és a becslés módszere 

A hazai kamatok alkalmazkodását egyrészt aggregált, másrészt pedig banki (panel) ada-
tokon vizsgáltuk, első lépésben egy egyszerű hibakorrekciós modell (error-correction 
model, ECM) segítségével. 1997. január és 2004. április közötti aggregált havi adatokon 
vizsgáltuk a rövid lejáratú (maximum egyéves lejáratú) vállalati hitel és betéti, valamint 
lakossági betéti kamatok alkalmazkodását. A fogyasztási hitelköltség alakulásáról csak 
2001 májusától áll rendelkezésünkre adat, ezért ezen a piacon az elemzést e szűkebb 
időszak adatai alapján végeztük el. Banki szintű adatok pedig csak a vállalati kamatokra 
állnak rendelkezésünkre a 2001 januárjától 2004 januárjáig tartó időszakra. 
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Egy egyszerű hibakorrekciós modellből kiindulva a piaci és a banki hozam közötti 
kapcsolat a következőképpen írható fel: 

K L 

Ainj = a „ Ar'-k ~Srt-i-Vn)+ £*.,> (!) 
k=0 1=1 

ahol az n index az «-edik bankot jelöli, int az /i-edik banki hitel- vagy betéti kamatát a t-
edik időszakban, r pedig a f-edik havi piaci kamatlábat. Az egyensúlyi egyenletben levő 
Hn jelöli a piaci és a banki kamatok között lévő kamatrést. A <5 érték mutatja a hosszú 
távú kapcsolatot a piaci kamatláb és például a rövid távú hitelek kamatai között. A 
(k = 1, .... K) paraméterek mutatják a banki kamatok alkalmazkodását a piaci kamatok 
változásához, a £;-ek (/ = 1, .... L) pedig az autoregresszív paraméterek. 

A modellben a hosszú távú kapcsolatot az it = ¡j, + ő r egyenlet fejezi ki. Ebből átala-
kítva kapjuk a if - rf = ¡1 - (1 - 8) rf kifejezést a kamatfelárra vonatkozóan, ami állandó, 
ha <5 = 1, vagyis, ha teljes az átgyűrűzés, ám ha 8 < 1, azaz ha az átgyűrűzés csak 
részleges, akkor a kamatfelár változik az r függvényében. 

E specifikáció nagy előnye, hogy az egyenletből a megfelelő hosszú és rövid távú 
kapcsolatokat bemutató paraméterek közvetlenül megkaphatok. A hosszú távú egyen-
súlyhoz (egy időegységgel korábban) történő alkalmazkodás gyorsaságát a /paraméter 
mutatja. A becsült egyenlet akkor értelmezhető közgazdaságilag, ha ennek az értéke 
negatív. A 2003. január 17-étől február 25-éig tartó, a spekulációs támadás nyomán az 
irányadó instrumentumra (kéthetes betét) bevezetett mennyiségi korlátozás és a kamatfo-
lyosó-szélesítés miatt a rövid és a hosszú távú kapcsolatot kifejező egyenletbe 2003 janu-
árjára és februárjára bevittünk egy-egy dummy változót. 

Ezt az egyenletet az Engle-Granger-féle két lépcsős eljárás szerint becsüljük (Engle-
Granger [1987]); először az egyensúlyt jelentő egyenlet: it = fi+ő rt paramétereit, majd 
az ebből az egyenletből kapott ect, = it - f i - 5 rt hibatagot behelyettesítve becsülhetjük 
az (1) egyenletet. 

A becsléseket az egyedi banki és az aggregált adatokon is elvégeztük. A jóval több 
információt hordozó és az egyedi banki adatok aggregálásából eredő problémákat kiküszö-
bölő panelregressziók mellett az aggregált adatokon végzett becsléseket több tényező is 
motiválta. Az aggregált adatokra vonatkozóan hosszabb a mintaidőszak. A lakossági hitel 
és betéti kamatokról csak aggregált szinten állnak rendelkezésünkre megfelelő adatok, így a 
lakossági piacokon való alkalmazkodás mérését csak aggregált adatokon tudjuk elvégezni. 

Az egyszerű hibakorrekciós modell eredményei 

Az aggregált adatokon végzett vizsgálat eredményei. Az aggregált adatokon végzett 
becslésekhez az előző fejezetben bemutatott, a stilizált tények megfogalmazásához is 
alkalmazott rövid lejáratú vállalati hitel- és betéti kamatok adatait használjuk, az 1997 
januárjától 2004 áprilisáig, valamint lakossági átlagos hitelköltség adatokat a 2001 máju-
sától 2004 áprilisáig tartó periódusra. Az egységgyök- és a kointegrációs próbák alapján 
minden kapcsolatot egyszerű hibakorrekciós modellel vizsgálhatunk meg. A gyenge 
exogenitásra vonatkozó próbák szerint egyegyenletes modellek keretein belül elemezzük 
a kamatok közötti kapcsolatot. A modellszelekció során maximálisan három hónapos 
késleltetéssel, valamint a nem szignifikáns változókat sorra kihagyva, eljutottunk a vég-
leges modellhez. Az eredmények a 4. táblázatban találhatók.7 

7 Az elemzést elvégeztük egy és három hónapos BUBOR-ral, valamint három, hat, és tizenkét hónapos 
kincstárjegyhozam idősorával is. A 4. táblázat a három hónapos BUBOR-ral kapott eredményeket mutatja. 



Kamatátgyűrűzés Magyarországon 367 

4. táblázat 
Aggregált adatokon becsült regressziók eredményei (1997. január-2004. április) 

Megnevezés 
Vállalati 
hitelek 

Vállalati 
betétek 

Fogyasztási 
hitelek" 

Lakossági 
betétek 

Hosszú távú egyensúlyt kifejező egyenlet6 

Konstans (ji) 1,26*** - 0 , 5 6 * 20,03*** -0 ,76*** 
8 Q 93*** Q $7*** 0 ,81*** 0,86*** 

(0,03) (0,02) (0,17) (0,02) 
Teljes átgyűrűzés? (ő — 1?) igen nem igen nem 
Korrigált R2 0,95 0 ,95 0,10 0,96 

A dinamikát kifejező hibakorrekciós modell 
a 0 ,00 0 ,00 0,00 0,00 
Azonnali hatás (/30) 0 ,67*** 0 ,64*** 0,05 0 4 i * * * 

r - 0 , 5 6 * * * - 0 32*** - 0 , 5 4 * * * -0 ,34*** 
Korrigált R2 0,88 0 ,72 0,44 0,64 
A hosszú távú igazodás 

80 százalékának ideje 
(hónapok) 2 2 4 3 

T 88 88 36 88 

* Szignifikáns 10 százalékon, ** szignifikáns 5 százalékon, *** szignifikáns 1 százalékon. 
a A lakossági hitelek közül csak a fogyasztási hitelek adatait használjuk fel az előbbiekben már említett 

okok miatt, és a becslések nem a szerződés szerinti kamatlábra, hanem az átlagos hitelköltség mutatójára 
vonatkoznak. Erről csak 2001 májusától áll rendelkezésünkre adat. 

b A hosszú távú kapcsolat vizsgálatára a Pesaran-Shin (1997) által javasolt ARDL modellt alkalmaztuk, 
ahol a standard hibákat az úgynevezett Bewley-regresszió segítségével kaptuk meg (Bewley [1979]). 

A mintaidőszak havi frekvenciájú adatokat tartalmaz 1997 januárja és 2004 áprilisa között. 

A becslést elvégeztük egy rövidebb, 2001 májusában kezdődő mintaidőszakra vonat-
kozóan is, az eredmények azonban nem mutatnak jelentős eltérést, ami azt sugallja, hogy 
nem történt lényeges változás a bankok árazási viselkedésében a kilencvenes évek máso-
dik feléhez viszonyítva, s az áralkalmazkodást nem változtatta meg az inflációs célkitű-
zés rendszerére való átállás sem. Az egyetlen érdemi eltérés a vállalati betétek transz-
missziójában mutatkozik: a rövid mintán becsülve a hosszú távú paraméterre egyhez 
közeli eredményt kapunk, vagyis teljes az átárazás, a becslés standard hibája azonban 
jelentősen megnőtt. 

Az 1997-ben kezdődő mintán végzett becslések alátámasztják az ábrák alapján tett 
megállapításokat, emellett lehetőséget nyújtanak a hosszú távú és az igazodási hatások 
elkülönítésére is. Az eredmények szerint különbség mutatkozik a vállalati és a lakossági 
kamatok árazásában: a vállalati hitelek és betétek esetén valamelyest magasabb az alkal-
mazkodás mértékét mutató hosszú távú paraméter, az alkalmazkodás sebessége pedig 
határozottan gyorsabb, mint a lakossági szegmensben. Csak a rövid lejáratú vállalati 
hitelek esetén közelíti meg a hosszú távú paraméter az egyet, vagyis eme instrumentum 
esetében teljes átgyűrűzésről beszélhetünk. A többi instrumentumnál a paraméter értéke 
jóval egy alatt marad, ami részleges alkalmazkodást sugall, bár a fogyasztási hitelre -
feltehetően a többi kamatnál jóval rövidebb mintaidőszaknak tulajdonítható, rendkívül 
magas standard hiba miatt - 5 százalékos szinten nem vethető el a teljes átgyűrűzés. A 
vállalati rövid lejáratú hitelek és betétek esetén az igazodás sebessége viszonylag gyors-
nak tekinthető, a hosszú távú alkalmazkodás zöme (több mint 80 százaléka) már két 
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perióduson belül megtörténik. Mindez a vállalati szegmensre jellemző viszonylag erős 
versenyt tükrözheti. 

Érdekes megfigyelni, hogy a lakossági és vállalati betéti kamatok alkalmazkodásában 
már említett különbség nagyobb részt az alkalmazkodás eltérő sebességének, kevésbé a 
hosszú távú igazodás mértékének tulajdonítható. A rendkívül magas felárat tartalmazó 
fogyasztási hitelkamatok az alkalmazkodás mértékének és sebességének tekintetében is 
kirívóan tökéletlen átárazási viselkedést mutatnak, ami a lakossági hitelkereslet alacsony 
kamatérzékenységét mutatja. 

A panelbecslés eredményei. A paneladatokra vonatkozóan a külön-külön elvégzett 
egységgyökpróbák alapján egy kivétellel az összes banki rövidhitel-idősorunk 1(1) folya-
matnak bizonyult, akárcsak az egy és három hónapos BUBOR és a három, hat és tizenkét 
hónapos kincstárjegyek hozamainak idősora. Hasonló következtetésre jutottunk a Levin és 
szerzőtársai [2002], valamint lm és szerzőtársai [2003] panel-egységgyökpóbák lefuttatá-
sakor is. A Kao [1999] panel kointegrációs próba alapján nem tudtuk elvetni a kointegráció 
nullhipotézisét sem a vállalati hitel-, sem pedig a vállalati betéti kamatokra vonatkozóan. 

A hosszú távú kapcsolatot és a dinamikát leíró egyenletek panelbecslése előtt még 
vizsgáltuk, hogy bankonként azonosnak tekinthetők-e a meredekségi és a konstans para-
méterek.8 Az F-róbák a bankspecifikus konstans (a bankok eltérő kamatréssel dolgozhat-
nak) szükségességét, valamint az azonos meredekségeket sugalmazzák a hosszú távú 
egyensúlyt kifejező egyenlet esetén a vállalati hitelekre és betétekre vonatkozóan is. A 
későbbiekben ismertetett, dinamikát kifejező (2) egyenletre szintén el tudjuk fogadni az 
azonos meredekségi paraméterek feltételezését. A konstanst is azonosnak találjuk az összes 
bankra, és a várakozásoknak megfelelően nem szignifikánsnak. 

A fentiek alapján a hibakorrekciós panelmodell becslését többféleképpen is elvégeztük. 
1. Először a vállalati betétekre és hitelekre vonatkozó hosszú távú egyensúlyt kifejező 

összefüggést vizsgáltuk, a kamatrésnél megengedtünk egy időben állandó bankspecifikus 
hányadot. A modellt fix hatású (fixed effect) becsléssel végeztük, azonban a hosszú távú 
kapcsolat és a dummyk paramétereit azonosnak vettük minden bankra.9 A hibakorrekciós 
egyenletet ezzel szemben állandó hatású modellben, legkisebb négyzetek módszerével 
(OLS-sel) becsültük, vagyis az összes paramétert azonosnak tekintettük az egyes bankok-
ra (Weth [2002]). Erre az eljárásra a későbbiekben, mint FE-OLS (fix hatású-legkisebb 
négyzetes) módszerre hivatkozunk. 

2. A második eljárás szerint, az első lépésben megkapott hosszú távú (fix hatású modell 
alapján becsült) egyenletből csak a meredekségi paramétert felhasználva, az ectn l = int -8 rt 

kifejezés visszahelyettesítésével becsüljük a rövid távú alkalmazkodás paramétereit. Ek-
kor mind a hosszú távú alkalmazkodást, mind pedig a rövid távú reagálást kifejező egyen-
letet fix hatású modellel becsüljük. A későbbiekben, erre az eljárásra, mint FE-FE (fix 
hatású-fix hatású) hivatkozunk. 

3. A fenti eljárás második lépcsője erősen torzított paraméterekhez vezethet rövid 
panelek esetén, ha dinamikus panelmodellt becslünk, ám ahogy a rendelkezésre álló 
időperiódusok száma nő, a torzítás egyre csökken. Ezért, ha „rövid" paneladatsor áll 
rendelkezésre, az általánosított momentumok módszerét (Generalized Method of Moments, 

8 Továbbá az egyes bankokra egyenként becsüljük a hibakorrekciós egyenletet. így képet kapunk az egyes 
bankok átárazásáról, ami betekintést nyújt a kamatátgyűrűzésre; másrészt lehetőséget ad a paraméterek 
bankok közöttil heterogenitásának a vizsgálatához, s ezáltal annak megítéléséhez, hogy feltételezhetjük-e a 
modellparaméterek bankonkénti azonosságát, vagyis alkalmazhatunk-e szokásos panelmodelleket. A ban-
konkénti becslések értelmezésekor azonban nem szabad megfeledkeznünk arról, hogy viszonylag kevés 
megfigyelés áll rendelkezésünkre a hosszú távú kapcsolat és a dinamikus alkalmazkodás méréséhez. 

9 Az aggregált adatokon végzett elemzéshez hasonlóan, itt is bevezettünk egy-egy dummyt 2003 január-
jára és 2003 februárjára. 
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GMM) szokták felhasználni a becslésre, míg a „hosszabb" panelek esetén fix hatású 
becslét alkalmazzák (Bun [2001]). Mivel adataink az általában szokásos hüvelykujj szabá-
lyok szerint „hosszúak", ezért alkalmaztuk a fix hatású (FE) becslést, de emellett alkal-
maztuk az általánosított momentumok módszerét (GMM) is. Erre az eljárásra a későbbi-
ekben FE-GMM-ként hivatkozunk. 

Az eredményeink az aggregált elemzéshez hasonlóan alakultak. A panelelemzések szerint 
is azt kaptuk, hogy a rövid lejáratú vállalati hiteleket a bankok teljes mértékben hozzá-
árazták a piaci kamatokhoz, a vállalati betéti piacon pedig, bár a hosszú távú paraméter 
nagy, mégsem volt teljes az átárazás. Az azonnali hatást mindkét vizsgált piacon átlagos 
mértékűnek és az igazodás sebességét viszonylag gyorsnak lehetett tekinteni (5. táblá-
zat). A hosszú távú egyensúlyhoz való alkalmazkodás nagy része (legalább 80 százaléka) 
már két perióduson belül megtörtént. 

5. táblázat 
A vállalati hitelkamatra és vállalati betéti kamatokra vonatkozó panelelemzés eredményei 

három hónapos BUBOR-ral 

Magyarázó változók 
és a hozzájuk tartozó 

Vállalati 
hitelkamatok 

Vállalati 
betéti kamatok 

paraméterek F E - O L S F E - F E F E - G M M F E - O L S F E - F E F E - G M M 

Hosszú távú egyensúlyt kifejező egyenlet 
8 0,95*** a Q 95*** 0,95*** Q gy*** 0 87*** 0 g7*** 

(0,02) (0,02) (0,02) (0,02) (0,02) (0,02) 
Teljes átgyűrűzés? 

(<5=1?) igen igen igen igen igen igen 
R2 0,85 0 ,85 0,85 0,71 0 ,71 0,71 

A dinamikát kifejező hibakorrekciós modell 

P o 0,67*** 0 ,67*** 0,69*** 0 ,66*** 0 ,54*** 0 70*** 
P o 

(0,04) (0,04) (0,04) (0,03) (0,03) (0,04) 

A 0 ,10*** 0 09*** - 0,22*** 0 ,22*** -A 
(0,04) (0.04) (0,03) (0,03) 

7 - 0 , 6 1 * * * - 0 , 6 1 * * * -0 ,57*** - 0 29*** - 0 , 2 8 * * * -0 ,30*** 
(0,03) (0,03) (0,08) (0,03) (0,03) (0,12) 

A hosszú távú 
igazodás 80 szá-
zalékának ideje 
(hónapok) 2 2 2 2 2 2 

N 748 748 748 820 820 820 
R2 0,47 0,45 0,41 0 ,53 0 ,52 0,48 

* Szignifikáns 10 százalékon, ** szignifikáns 5 százalékon, *** szignifikáns 1 százalékon. 
" A paneladatokra vonatkozóan a teljes átgyűrűzés vizsgálatára a következő eljárást alkalmaztuk. A teljes 

átgyűrűzést feltételező regresszió becslése után kapott hibatagokra alkalmaztuk az egységgyökpróbát. A 
nullhipotézis elvetése azt jelenti, hogy a teljes átgyűrűzést feltételező regresszió lefuttatása után stacionáris 
hibatagokhoz jutottunk, vagyis a megfelelő kointegrációs kapcsolatot becsültük meg. 

A mintaidőszak havi adatokat tartalmaz 2001. január és 2004. január között. 

Az elemzést több piaci instrumentum kamatával is elvégeztük: egy és három hónapos 
BUBOR-ral, valamint három, hat, és tizenkét hónapos kincstárjeggyel. A vállalati hite-
lek esetén a hat és tizenkét hónapos kincstárjegyhez és a három hónapos BUBOR-hoz 
való alkalmazkodást teljes mértékűnek találtuk a vizsgált bankokra. Míg a három hóna-
pos kincstárjegyre és az egy hónapos BUBOR-ra vonatkozóan el kellett vetnünk a teljes 
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mértékű alkalmazkodást, annak ellenére, hogy ezek esetében magas volt a hosszú távú 
kapcsolatot kifejező paraméterek értéke (0,96 és 0,94). A rövid távú dinamikát kifejező 
paraméterek elég hasonlók voltak, s az átlagos késlekedési mutató minden esetben egynél 
kisebb értéket vesz fel. A vállalati betétek piacán bármelyik változót is tekintjük irányadó 
hozamnak, elég nagy (0,87-0,92), de 1-től különböző hosszú távú igazodási paramétert 
találunk a vállalati betéti kamatokra vonatkozóan. 

Nemlineáris alkalmazkodás elemzése 

Számos elméleti érv hozható fel amellett, hogy a banki kamatok igazodása nemlineáris 
folyamat. Mint ahogy az első fejezetben említettük, amennyiben a tökéletes piac felté-
telei - például teljes információ és nulla tranzakciós költségek - nem teljesülnek, a ban-
kok árazási magatartása függhet például a hozamsokkok méretétől, irányától, valamint a 
várakozásokra gyakorolt hatásától. A következőkben három olyan esetet elemzünk, ame-
lyek a kamatátgyűrűzés nemlineáris jellegét eredményezhetik. 

Először azt vizsgáljuk, hogy a banki kamatok alkalmazkodása függ-e a piaci hozam 
változásának és/vagy a hosszú távú egyensúlytól való eltérésnek előjelétől. A banki ka-
matok igazodásának aszimmetriáját indokolhatja például a hitelkereslet és a betétkínálat 
alacsony kamatrugalmassága, amelyet a bankváltási költségek és a korlátozott verseny 
okoz. Az „irányaszimmetriával" kapcsolatban kétféle aszimmetriát vizsgálunk meg. Egy-
részt a már Hannan-Berger [1991] által felvetett kérdést: vajon a piaci kamatok növeke-
désére más gyorsasággal reagálnak-e a bankok, mint azok csökkenésére. Másrészt azt 
elemezzük, hogy különbözik-e a bankok reakciója a hosszú távú egyensúlytól való pozi-
tív és negatív irányú eltérésre, vagyis a bankok másképpen reagálnak-e instrumentumaik 
alul-, illetve túlárazottságára. 

A bankok árazása függhet a forrásköltség változásának, illetve a hosszú távú egyen-
súlytól való eltérésnek a méretétől is. Plauzibilis a feltevés, hogy a bankok erőteljesebben 
reagálnak a nagyobb mértékű hozamváltozásokra, mint a kisebb, marzson belüli változá-
sokra, amelyet a menüköltségek jelenléte, valamint a bankok azon szándéka indokolhat, 
hogy ügyfeleik számára simítsák kamataikat. Ebben az esetben tehát a piaci hozam és a 
banki kamat közötti kapcsolat nemlineáris, az átárazás sebessége csak egy bizonyos hatás 
felett tekinthető gyorsnak. E hatást vizsgálta például Sander-Kleimeier [2003]. 

Harmadsorban azt elemezzük, hogy a hozamok volatilisebb alakulása hogyan hat a 
banki kamatok igazodására. A magasabb kamatbizonytalanság a kamattranszmissziót las-
síthatja, ha a jegybanki kamatlépéseket átmenetinek ítélik a bankok. Ezt a hatást támasz-
totta alá például Mojon [2000] európai országokra végzett vizsgálata. 

A becslés módszere 

Az átárazás nemlineáris jellegét küszöb-autoregresszív (threshold autoregressive, TAR) 
modellel vizsgáljuk, amelyben az átárazás sebességét meghatározó paraméterek változ-
nak attól függően, hogy a nemlinearitást meghatározó változó, az úgynevezett indikátor-
változó egy küszöbérték alatti, illetve feletti értéket vesz-e fel. A nemlinearitás csak a 
hibakorrekciós egyenletben jelenik meg, tehát feltételeztük, hogy a nemlinearitások csak 
az igazodás sebességét befolyásolják. Becslésünkben nemcsak az egyensúlyhoz történő 
igazodás, hanem az azonnali alkalmazkodás paraméterére is két rezsimet vezettünk be, a 
nemlineáris hatások vizsgálatához tartozó modellünk általános alakja tehát: 
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K . =cc + P0Ar,+ ¡3; Ar tI t + 7 (/„,_, - 8 r M - /u) + y (in t_x - 8 rt_x - + en t (2) 

ahol 

= íl, ha yt > c2  

1 [0, ha y, < c2 

íl, ha xt > c, 
G. =< 

[0, ha xt < c, 

Az indikátorváltozók (x, y) a különböző specifikációkban: 
1. méretaszimmetria: yt =| Art \ és xt =| i n - - /i \, 
2. irányaszimmetria: yt = Ar; és JC, = -( /n M - <5 rf_, - /i) és c, = c2= c, 
3. volatilitásaszimmetria: xt=yt- stdev(r), valamint cx - c2 - c. 
A volatilitást a három hónapos benchmarkhozam napi változásának kéthavi szórásával 

mértük.10 

Az irányaszimmetria esetén a küszöbértékeket automatikusan nullára állítottuk, ezáltal 
a becslés egy egyszerű dummy változós OLS-re redukálódik. A másik két esetben a 
küszöbértékek is a becslés eredményeként határozódnak meg. A küszöbparamétereket 
szekvenciális OLS-sel becsültük, azaz a különböző lehetséges küszöbértékek mellett egy-
szerű OLS-sel megbecsült modellek közül a minimális standard hibát adó egyenlet kü-
szöbértékeit választottuk (lásd Franses-van Dijk [2000]). A küszöbértékek lehetséges 
értékeit úgy állítottuk be, hogy a minta legalább 15 százaléka szerepeljen mindegyik 
rezsimben. A becsléseket mind az aggregált, mind a paneladatokon elvégeztük. Tekintet-
tel arra, hogy a különböző módon becsült lineáris panel hibakorrekciós modellek nagyon 
hasonló eredményt mutatnak, a küszöb-autoregresszív (TAR) hibakorrekciós modelleket 
már csak egy módszerrel, az állandó hatású modellel becsültük meg. A lakossági hitelek 
esetében az alacsony mintaelemszám (37) miatt a becslések eredményeit nem közöljük. 

A küszöb-autoregresszív modellek eredményei 

Méretaszimmetria. A vállalati hitelek és betétek esetén az egyedi banki és az aggregált 
adatokon végzett becsélések is azt mutatják, hogy a banki kamatok átárazása függ az 
egyensúlytól való eltérés, valamint a hozamváltozás mértékétől is (6. táblázat). A válla-
lati hitelek esetében mind az igazodás sebessége, mind az azonnali alkalmazkodás szigni-
fikánsan gyorsabbnak bizonyult egy bizonyos küszöbérték felett: a paneleredmények szerint 
az azonnali alkalmazkodás több mint háromszorosa a piaci kamat 59 bázispontnál na-
gyobb változásakor, mint az ennél alacsonyabb hozamváltozáskor. Sőt, a panelregresszió 
szerint a /paraméter nem szignifikáns amennyiben a hosszú távú egyensúlytól való elté-
rés kicsi (körülbelül 30 bázispont alatti). A vállalati betétek esetében a panelregresszió 
csak az azonnali alkalmazkodás, az aggregált regresszió a hibakorrekciós tag esetén is 
nemlinearitást mutatott, a lakossági betétek esetében szintén az azonnali alkalmazkodás 
bizonyult mérettől függőnek. Érdemes megemlíteni, hogy a legkisebb standard hibát 
eredményező küszöbérték az azonnali hozamváltozás esetén minden esetben viszonylag 
magas (60-80 bázispont körüli) érték. 

10 A becsléseket elvégeztük a három hónapos benchmarkhozam napi változásának egyhavi és háromhavi 
szórásával is, a következtetés azonban nem változott. 
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6. táblázat 
Méretaszimmetria vizsgálata küszöb-autoregresszív (TAR) hibakorrekciós modellel 

Paneladatok 
(2001. január-2004. január) 

Aggregált adatok 
(1997. j anuár -2004 . április) 

megnevezem 
vállalati 
hitelek 

vállalati 
betétek 

vállalati 
hitelek 

vállalati 
betétek 

lakossági 
betétek 

A. 0,28** 0 ,20** 0 ,56*** 0 ,22** 0,14** 

Po* 0,46*** 0 ,56*** 0 ,14** 0 ,46*** 0 ,35*** 
cx (százalék-

pont) 0,59 0 ,67 0 ,82 0 ,70 0,82 
7 - 0 , 1 6 - 0 , 3 0 * * * - 0 , 4 6 * * - 0 , 2 5 * * * -0 ,45*** 
yk -0 ,80*** - - 0 , 2 5 * * - 0 , 3 0 * * * -

^(százalék-
pont) 0,28 - 0 ,52 0 ,24 -

N 748 820 89 89 89 

*** Szignifikáns 1 százalékon, ** 5 százalékon, * 10 százalékon. 

Irányaszimmetria. A vállalati hitelekre és betétekre vonatkozó becsléseink eredménye 
hasonló az aggregált és az egyedi banki adatokra vonatkozó eredményeinkhez (7. táblá-
zat). E szerint a vállalati hitelkamatok lefelé ragadósabbak, mint felfelé. Az azonnali alkal-
mazkodás gyorsabb a piaci hozam emelkedése, mint csökkenésre esetén. Ezzel szemben a 
vállalati betéti kamatok esetén nem találtunk szignifikáns aszimmetriát sem az azonnali 
alkalmazkodás, sem az igazodás paraméterében, a lakossági betéteknél pedig a hozam-
emelkedés gyorsabb azonnali alkalmazkodást eredményezett, mint a hozamcsökkenés. A 
hitelkamatok lefelé, a betéti kamatok felfele való ragadóssága várható egy profitmaximali-
záló bank esetén, amely megpróbálja kihasználni a hitelkereslet és a betétkínálat rugalmat-
lanságát. Tekintettel azonban arra, hogy a bankok közötti verseny a vállalati üzletágban 
erősnek tekinthető, valamint a vállalati hitelek esetén a lineáris modell gyors és teljes ka-
matátgyűrűzést mutatott, az eredmények valamelyest meglepők. A nemzetközi tapasztala-
tok is azt mutatják, hogy az erős verseny csökkenti az aszimmetriát (Mojon [2000]). Ugyan-
csak meglepő, hogy eredményeink szerint a lakossági betétek a hozamemelkedésre reagál-
nak gyorsabban. Erre az eredményre azonban magyarázatot adhat az a tény, hogy a ho-
zamemelkedések mértéke átlagosan nagyobb volt, mint a hozamcsökkenéseké. 

7. táblázat 
Irányaszimmetria vizsgálata küszöb-autoregresszív (TAR) hibakorrekciós modellel 

Paneladatok Aggregált adatok 
(2001. január-2004. január) (1997. j anuár -2004 . április) 

Megnevezés 
vállalati vállalati vállalati vállalati lakossági 
hitelek betétek hitelek betétek betétek 

A, 0,59*** 0 ,62*** 0 ,53*** 0 ,61*** 0 ,26*** 

P* 0,19** 0 ,16 0 ,24*** 0 ,04 0 ,28*** 
7 -0 ,54*** _0 44*** - 0 71*** - 0 , 2 7 * - 0 , 3 8 * * * 

-0 ,16* 0 ,12 0 ,34* - 0 , 0 9 0 ,09 
N 748 820 89 89 89 

*** Szignifikáns 1 százalékon, ** 5 százalékon, * 10 százalékon. 
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Volatilitásaszimmetria. Bár a különböző instrumentumok szerint az eredmények némi 
eltérést mutatnak, minden esetben azt kaptuk, hogy az igazodás sebességét meghatározó 
két paraméter valamelyike vagy mindkettő szignifikánsan nagyobb, ha a hozamvolatilitás 
meghalad egy bizonyos mértéket (8. táblázat). Mindez azt mutatja, hogy a magyar eset-
ben a két hatás közül - magasabb kamatbizonytalanság, illetve nagyobb hozamváltozá-
sok - a hozamváltozások, illetve az egyensúlytól való eltérés nagyobb mértékének gyor-
sító hatása dominál. Tehát becsléseinkben nem különíthető el az a hatás, amit a magasabb 
hozamvolatilitás a várakozásokra gyakorol, attól a hatástól, hogy a nagyobb méretű ho-
zamváltozások nagyobb alkalmazkodással járnak. Jó példa erre a 2003 januárjával kez-
dődő időszak, amelyben a pénzügyi piacokat a hazai makrogazdasági folyamatokkal, 
illetve a konvergenciafolyamat jövőjével kapcsolatos nagyfokú bizonytalanság jellemez-
te, ami a kockázati prémium, következésképpen az árfolyam és a hozamok növekedésé-
ben és megnövekedett volatilitásában csapódott le. Ekkor ugrott meg jelentősen a piaci 
kamatok volatilitása, ami egyben a nagyobb kamatváltozások időszaka is volt. Bár becs-
lésünk szerint az igazodás sebessége nem csökkent ebben az időszakban, a hibakorrekci-
ós tagok magasabb volatilitása, vagyis a banki kamatok marzsainak nagyobb ingadozása 
jól mutatja a bankok számára kiszámíthatatlanabb környezetet. 

8. táblázat 
Volatilitásaszimmetria vizsgálata küszöb-autoregresszív (TAR) hibakorrekciós modellekkel 

(a három hónapos hozam napi változásának két havi szórásával) 

Paneladatok Aggregált adatok 
(2001. január-2004. j anuár ) (1997. január-2004. április) 

Megnevezés 
vállalati vállalati vállalati vállalati lakossági 
hitelek betétek hitelek betétek betétek 

/30 0 ,43*** 0 ,22** 0,50*** 0,36*** 0,15* 
P * Q 34*** o 52*** o 23*** 0 37*** 0 32*** 
y _o 54*** _o 37*** - 0 55*** - 0 24*** - 0 25*** 
7* - 0 , 2 1 * * * 0 ,01 -0 ,14 -0 ,41** -0 ,24*** 
c (százalék-

pont) 0 ,09 0 ,06 0,14 0,08 0,12 
N 748 820 86 86 86 

***Szignifikáns 1 százalékon, ** 5 százalékon, * 10 százalékon 

Következtetések 

A tanulmányban a magyarországi bankok árazási szokásait vizsgáltuk, egyrészt a stilizált 
tények feltárásával, másrészt pedig egy ökonometriai elemzés segítségével. Elemzésünk 
alapján egyértelmű különbség mutatkozik a vállalati és a lakossági kamatok árazásában: 
a vállalati hitelek és betétek esetén az alkalmazkodás mértékét mutató hosszú távú para-
méter magasabb, az alkalmazkodás pedig gyorsabb, mint a lakossági szegmensben. Csak 
a rövid lejáratú vállalati hitelek esetén beszélhetünk egyértelműen teljes átgyűrűzésről, a 
hosszú távú paraméter értéke a többi instrumentum esetén egy alatt marad, bár a fogyasz-
tási hitelek esetén a rendkívül nagy standard hiba miatt nem tudtuk elutasítani a teljes 
átgyűrűzést. A rendkívül magas felárakat tartalmazó fogyasztási hitelkamatok az alkal-
mazkodás sebességének tekintetében azonban kirívóan tökéletlen átárazási magatartást 
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mutatnak, ami a lakossági hitelkereslet alacsony kamatérzékenységét jelzi. A lakossági 
szegmens instrumentumainak ragadósabb árazását alátámasztja Várhegyi [2003] is, a 
bankok árazását - elsősorban a verseny fokának megítéléséhez és nem a kamatátgyűrű-
zéshez kapcsolódóan - vizsgálva. Bár eredményeinknek az ugyancsak a kamatátgyűrű-
zésről szóló Világi-Vincze [1995], Árvái [1998], valamint Tóth [1998] tanulmányok ered-
ményeivel való összehasonlítását a módszertani eltérések nehezítik, annyi azonban meg-
állapítható, hogy a kamattranszmisszió - minden bizonnyal a bankpiac és a makrogazda-
sági környezet jelentős változásainak köszönhetően - jelentős mértékben javult a korábbi 
időszakhoz képest. 

Az aggregált és az egyedi banki adatokon becsült küszöb-autoregresszív (TAR) model-
lek segítségével a bankok árazási viselkedésében lévő esetleges nemlinearitásokat is vizs-
gáltuk. Eredményeink szerint a banki kamatok alkalmazkodása függ az egyensúlyi érték-
től való eltérés, valamint a hozamváltozás mértékétől és irányától. Az átárazás szignifi-
kánsan gyorsabbnak bizonyul egy bizonyos küszöbérték felett, amit a menüköltségek 
jelenléte indokolhat. Az átárazás sebességét a hozamsokkok iránya is befolyásolja: a 
nemzetközi tapasztalatokkal összhangban azt találtuk, hogy a vállalati hitelkamatok lefe-
lé ragadósabbak. A hitelkamatok lefelé, a betéti kamatok felfele való ragadóssága várha-
tó egy profitmaximalizáló bank esetén, amely megpróbálja kihasználni a hitelkereslet és 
a betétkínálat rugalmatlanságát. Tekintettel azonban arra, hogy a bankok közötti verseny 
a vállalati üzletágban erősnek mondható, az eredmények valamelyest meglepők, akár-
csak az az eredményünk, hogy a lakossági betéti kamatok a hozamemelkedésre gyorsab-
ban reagálnak, mint a hozamcsökkenésekre. Az eredményekre azonban magyarázatot 
adhat az a tény, hogy a hozamemelkedések mértéke átlagosan nagyobb volt, mint a 
hozamcsökkenéseké. Megpróbáltuk megmérni a hozamvolatilitás kamatátgyűrűzésre gya-
korolt hatását is, becsléseinkben azonban nem különíthető el az a hatás, amit a magasabb 
hozamvolatilitás a várakozásokra gyakorol, attól a hatástól, hogy a nagyobb méretű ho-
zamváltozások nagyobb alkalmazkodással járnak. Eredményeink szerint az igazodás se-
bességét meghatározó két paraméter valamelyike, vagy mindkettő szignifikánsan nagyobb-
nak bizonyult, ha a hozamvolatilitás meghaladt egy bizonyos mértéket. Véleményünk 
szerint ennek az oka, hogy a magasabb hozamvolatilitással jellemezhető időszakokban 
jóval nagyobb volt a hozamsokkok mérete, és e hatás erősebb volt a nagyobb kamatbi-
zonytalanság átárazást lassító hatásánál. 

A jövőben várható tendenciák 

Mint ahogy a fentiekben bemutattuk, a vállalati üzletágban viszonylag erősnek tekinthető 
a verseny. A hitelkamatok alkalmazkodása viszonylag gyors és nagymértékű volt, amit 
az átlagos hitelkamatok és a piaci hozam közötti alacsony eltérés is mutat. A vállalati 
hitelkamatokat illetően tehát drámai javulásra nem számíthatunk, ám a vállalati betéti 
kamatok esetében, és leginkább a lakossági szegmensben az alkalmazkodás erősödését 
várhatjuk. 

Betéti oldalon a transzmissziót javíthatja a strukturális likviditásfelesleg eltűnése, ek-
kor ugyanis a bankok még jobban rá lesznek utalva a betéti forrásokra. A lakossági 
hitelezésben feltételezhető a fogyasztási hitelek rendkívül magas felárának mérséklődése, 
ezzel párhuzamosan a piaci kamatok hatásának erősödése e hitelek árazásában. Az ingat-
lanhitelek túlnyomó többségét az állami támogatott és - egészen az utóbbi időkig - fix 
kamatozású hitelek teszik ki, így a jegybanki alapkamat változása e szegmensben egyál-
talán nem érvényesült. A támogatási rendszer 2003. decemberi átalakítása azonban az 
ügyfélkamat maximális mértékét az eddigi fix százalék helyett a hasonló lejáratú piaci 
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h o z a m arányában határozta meg , vagy is a jövőben a támogato t t lakáshi te leknél a kamat -
á tgyűrűzés vá rha tóan egyre ha t ékonyabban érvényesül . Ugyanakkor a te l jes lakáshitel-
á l lományhoz tar tozó kamatá tgyűrűzés t lassít ja, hogy növeksz ik a d e v i z á b a n denominál t , 
j egybank i a lapkamat tó l függet len , piaci a lapon nyújtot t lakáshitelek r é sza ránya . 

A rövid le járatú ins t rumentumhoz kö tődő jegybanki a lapkamat és az á t lagos hi telkamat 
között i kamat t ranszmissz ió gyengü lésének irányába hathat továbbá a h i t e lek lejáratának 
az inflációs és kamatb izonyta lanság mérséklődésével pá rhuzamos n ö v e k e d é s e . 
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LUBLÓY ÁGNES 

Dominóhatás a magyar bankközi piacon 

A tanulmány a magyar bankközi piacon keresztüli fertőzés kvantitatív mérésére vál-
lalkozik. A bankok közötti körkörös hitelszerződések láncolata ugyanis előidézhet 
olyan helyzetet, amelyben néhány intézmény csődje akár az egész bankszektort ma-
gával rántja. A tanulmány a szimuláció módszerének felhasználásával minden bank 
egyszeri, idioszinkratikus csődjének hatását követi nyomon. A fertőzés súlyosságát 
az első és a második körös fertőzések száma mellett a bankrendszer tőkevesztése, 
valamint az érintett bankok eszközállományának bankrendszeren belüli aránya mu-
tatja. A szerző a dominóhatás mértékét egy módosított csőddefiníció mellett, illet-
ve a piaci várakozások figyelembevételével is megvizsgálja. Külön forgatóköny-
vekben elemzi, hogy mi történne, ha egyszerre több, azonos kitettségi profilú bank 
jutna csődbe. Magyarországon a dominóhatás - mind abszolút, mind relatív érte-
lemben - még a meglehetősen szélsőséges esetekben is korlátozott, ami leginkább 
a bankok alapvető tőkéjükhöz viszonyított alacsony bankközi kitettségeivel magya-
rázható.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C10, G21. 

A közelmúltban a bankok mikroszintű prudeneiális felügyelete mellett egyre inkább elő-
térbe került a bankrendszer makroprudenciális szabályozása, és így az egész bankrend-
szert érintő rendszerkockázati események elemzése. A rendszerkockázat feltárásával a 
Magyar Nemzeti Bank már évek óta foglalkozik, az MNB Jelentés a pénzügyi stabilitás-
ról című kiadványa 2001. februári számában publikálta a hazai stressztesztek részletes 
módszertanát (Stresszteszt... [2001]). A jegybank által végzett stressztesztek célja a hazai 
bankrendszer sokkokkal szembeni ellenálló képességének feltérképezése. A modell egy-
előre nem képes az egyes sokkok tovagyűrűző, illetve likviditásra gyakorolt hatását meg-
ragadni. A Jelentés záró megjegyzéseinek sorai között olvashatjuk, hogy „előfordulhat, 
hogy a rendszerszintű hitel és/vagy piaci kockázat viszonylag mérsékelt, de ha a veszte-
ség azoknál a bankoknál koncentrálódik, melyeket kiterjedt bankközi kapcsolatok jelle-
meznek, akkor a jelentős tovagyűrűző hatások megsokszorozhatják a kockázat nagysá-

* A tanulmány a Magyar Nemzeti Bankban végzett kutatás alapján készült. A tanulmány teljes terjedel-
mében a MNB Füzetek 2004. 10. számában (Lublóy [2004]) olvasható. A szerző köszönettel tartozik mind-
azoknak, akik az MNB-ben töltött három hónapos kutatását lehetővé tették. Külön köszönet illeti az MNB 
pénzügyi stabilitás főosztály munkatársait a tanulmány elkészítéséhez nyújtott segítségükért, valamint a 
tanulmány korábbi változataihoz fűzött építő jellegű hozzászólásaikért. Hálás vagyok Király Júlia igen 
értékes észrevételeiért, Varga János modellépítésben nyújtott hathatós segítségéért, valamint a Közgazdasá-
gi Szemle anonim bírálójának kritikai megjegyzéseiért. 

Lublóy Ágnes a Budapesti Corvinus Egyetem befektetések tanszékének PhD-hallgatója 
(e-mail: agnes. lubloy@uni-corvinus. hu). 
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gát. Ezért a bankok közötti kitettségek feltérképezése jelentősen gazdagítaná tudásunkat a 
rendszerszintű kockázatról. " (Stresszteszt... [2001], 65. o. - kiemelés tőlem, L. Á.) Az 
írás záró megjegyzéseinek utolsó mondata rendkívül jól rávilágít a bankközi piac rend-
szerkockázati jelentőségére, és így a bankok közötti kapcsolatok, hálók feltérképe-
zésének fontosságára. 

A bankközi piacon keresztüli fertőzésnek több oka lehet. Először is fertőzést okozhat 
az elégtelen aggregált likviditás, másrészt a piaci várakozások, harmadrészt pedig egy 
bank csődje által generált dominóhatás (Degryse-Nguyen [2003]). A bankközi piac csak 
a likviditás újraelosztásában játszik szerepet, a bankok a bankrendszer likviditását nem 
tudják megnövelni. Likviditáshiány esetén, amelynek számtalan oka lehet, a bankok a 
befektetett eszközeik likvidálását úgy próbálják elkerülni, hogy először más bankokban 
lévő bankközi betétjeiket vonják vissza. Allen-Gale [2000] szerint ez oda vezet, hogy 
egy régió, azaz bizonyos bankok pénzügyi nehézsége más régiókra, azaz más bankokra 
is átterjedhet. Tanulmányomban ezen elégtelen aggregált likviditásra visszavezethető fer-
tőzési hatással nem foglalkozom. A fertőzés második lehetséges forrását a piaci várako-
zások csatornája jelenti. Amikor a betétesek egy csoportja azt látja, hogy a betétesek egy 
másik csoportja visszavonja betétjét valamely banktól, inkább ők is így cselekszenek. 
Teszik ezt azért, mert félnek, hogy a végén nem jutnának hozzá a követelésükhöz. A 
folyamat következtében a várakozások önbeteljesítővé válnak (Diamond-Dybving [1983]). 
A téma érdekessége ellenére tanulmányom nem terjed ki egy esetleges bankroham, illet-
ve bankpánik következtében bekövetkező fertőzési hatás vizsgálatára sem. A fertőzés 
harmadik forrását a bankok közötti körkörös hitelszerződések láncolata jelenti, néhány 
intézmény csődje magával ránthatja akár az egész bankszektort. Ezt a jelenséget nevez-
zem a továbbiakban fertőzésnek vagy dominóhatásnak. A tanulmányom tárgya valójában 
e bankközi kitettségekre visszavezethető dominóhatás. Ha ugyanis egy bank, legyen akár 
fizetésképtelen vagy „csak" illikvid, valamilyen okból nem tud eleget tenni bankközi 
fizetési kötelezettségének, könnyen előfordulhat, hogy ennek következtében már egy 
másik bank sem. A kezdeti nemfizetési hatás olyan gyorsan terjedhet tovább, mint ahogy 
egy dominósor összedől, ha egyik elemét eldöntjük. Az egész dominósor attól függően 
dől össze, hogy a dominóelemek milyen távol vannak egymástól. Hasonlóan ehhez, az 
egész bankszektor attól függően dől össze, hogy bankjai között milyen a kapcsolat, azaz 
milyen a bankközi piac struktúrája. 

A tanulmányban először a fertőzéssel foglalkozó empirikus szakirodalmat tekintem át. 
Ezt követően a szimuláció kapcsán a fertőzés iterációs folyamatát, az újabb bankcsőd 
bekövetkezésének feltételét, valamint a veszteségráta lehetséges alakulását mutatom be. 
A harmadik rész a felhasznált adatokat és a bankközi piac struktúráját ismerteti, míg a 
negyedik rész a különböző forgatókönyvek - eltérő csőddefiníciók, piaci várakozások, 
együttes bankcsődök, árfolyamsokkok - szimulációinak eredményeit tartalmazza. A ta-
nulmány az empirikus modell gyenge pontjainak ismertetésével, valamint a külföldi és a 
hazai eredmények eltérésének magyarázatával zárul. 

Empirikus modellek 

A fertőzéssel foglalkozó empirikus modellek alapvetően két csoportba sorolhatók. Az 
első csoportba azok a modellek tartoznak, amelyek a különféle makroökonómiai sokkok 
egész skáláját figyelembe veszik. Ide tartozik például Elsinger és szerzőtársai [2002]. 
Ebben a tanulmányban a szerzők azt vizsgálják, hogy a különféle makroökonómiai sok-
kok - kamatláb-, valutaárfolyam- és az értékpapírpiac oldaláról eredő sokkok, illetve 
üzleti ciklusok - a piaci és hitelkockázaton keresztül hogyan hatnak a bankok fizetőké-
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pességére. Tulajdonképpen nincs másról szó, mint arról, hogy a piaci és hitelkockázat a 
bankok közötti pénzmozgásokra és a bankok tőkéjének értékére is hat. Elsinger és szer-
zőtársai [2002] a standard kockázatkezelési módszerek és a bankközi piacra alkalmazott 
hálómodell kombinálása révén képesek a bankközi bilaterális kapcsolatok megragadására 
is. A modell endogén módon megmagyarázza a bankok között valószínűsíthető pénz-
mozgást adott bankközi pozíció és banki nettó érték mellett. Ennek segítségével pedig 
meghatározható a bankcsődök bekövetkezésének valószínűsége, illetve megállapítható, 
hogy a bankcsőd közvetlenül a makrosokk hatására, illetve a fertőzés révén következett-
e be. Az első csoportba tartozó tanulmányok előnye, hogy képesek kezelni azt, hogy az 
egyedi bankcsődök valószínűsége bankról bankra más. Ugyanakkor elég speciális adato-
kat használnak fel, mint például a tőzsdére bevezetett bankok részvényeinek árfolyamát, 
vagy egy komplett hitel-nyilvántartási rendszer adatbázisát, benne az iparágak fizetés-
képtelenségére vonatkozó információkkal, amely számos országban egész egyszerűen 
nem létezik. 

A második csoportba tartozó modellek kizárólag a fertőzés hatását vizsgálják, és elte-
kintenek a különféle makroökonómiai sokkoktól. A szerzők szerint sokkal inkább a bank-
közi piac struktúrája az, amelynek elemzése releváns problémákat vet fel. Az empirikus 
modellek kiindulópontja ennek megfelelően azonos, egy esetleges pénzügyi válság ese-
tén előfordulhat-e, hogy a bankok bankközi forrásaik vissza nem fizetése révén likviditá-
si problémájukkal az egész pénzügyi rendszert megfertőzik. A modellek többsége egy-
fajta stressztesztnek tekinthető, és kizárólag a közvetlen hitelezésre koncentrálnak, azaz 
arra, hogy egy bank bankközi forrásainak vissza nem fizetése milyen hatással van a 
kihelyező bank tőkéjére. Az elemzések nem foglalkoznak sem a fizetési és elszámolási 
rendszereken keresztül, sem a részvények kereszttulajdonlása révén felmerülő kockáza-
tokkal. Tanulmányomban én is ezt a gyakorlatot követem, hasonlóan ahhoz, ahogy nem 
kezelem a likviditási kockázatot sem, hiszen alapvetően egy külön kutatás tárgya lehetne, 
hogy vajon mit csinál a jegybank, és mi történik a rendelkezésre állással egy bankközi 
forgalomból eredő likviditási válság esetén. 

Furfine [1999] műhelytanulmánya a Fedwire-n, a nagy összegű átutalások elszámolási 
rendszerén keresztül beszerezhető adatokkal végzett szimulációra épül, ami lehetővé tet-
te a bankközi hitelkockázat bilaterális alapon történő mérését. Mivel az adatok az egyedi 
bankok közötti fedezetlen tranzakciókat tartalmazták, Furfine meg tudta határozni a bila-
terális bankközi pozíciókat. Ez a mérték ugyanakkor egy meglehetősen konzervatív mér-
ték, hiszen a bankközi kitettségek csak egy bizonyos részét - Furfine becslése szerint az 
összes bankközi kitettség 14 százalékát - foglalja magában. Furfine tanulmányában 1998 
februárjában és márciusában minden egyes napon az első, a második és a tizedik legki-
terjedtebb bankközi kapcsolatokkal rendelkező bankok külön-külön, valamint ez első és 
a második együttesen jutnak csődbe. 

Upper-Worms [2002] a szimuláció módszerével a német bankközi piacot banki mér-
legadatok alapján elemezték. Az elemzés valamennyi - összesen 3246 - bankra kiterjedt, 
és kizárólag a felügyeletnek jelentett - 1998. december 31-ei fedezett és fedezetlen ügy-
leteket egyaránt tartalmazó - adatokra épült. A szerzők valamennyi bankközi fedezetlen 
hitelt figyelembe vettek, a bilaterális bankközi pozíciók becslését az entrópiaoptimalizáció 
felhasználásával pedig kétféleképpen is elvégezték: egyrészt a követelések és kötelezett-
ség szétszórt voltának feltételezésével, a bankközi követelések és kötelezettségek aggregált 
értékeiből kiindulva, másrészt pedig a különböző bankcsoportok almátrixainak segítsé-
gével, bizonyos többletinformációt felhasználva.1 A szerzők a modellbe a biztonsági háló 
bizonyos elemeit is beépítették. 

1 A kitettségek szétszórt volta nem jelent mást, mint azt hogy a bankok a bankközi kihelyezésük és fórrá-
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Wells [2002] tanulmányában az angol bankok bankközi piacon keresztüli kitettségét, 
mint a rendszerkockázat egy lehetséges forrását helyezi a középpontba. Wells szintén a 
prudenciális felügyeleti célokra jelentett banki adatokból indult ki. Wells modelljében a 
2000. december 31-ei állományok alapján 24 angol nagybank külön, míg a többi angol 
bank egy csoportba összevonva került górcső alá.2 Az angol modellben a külföldi bankok 
nyolc kategóriába csoportosítva jelentek meg. A szerző a bankközi piacon keresztüli 
rendszerkockázat méréséhez szükséges bilaterális bankközi követeléseket és kötelezett-
ségeket kétféle módon becsli. Egyrészt az aggreagált bankközi kitettségek szétszórt struk-
túráját felételezve, másrészt pedig az angol tulajdonban lévő bankok által jelentett 20 
legnagyobb, illetve az alapvető tőkéjük 10 százalékát meghaladó bankközi kitettségek 
adatainak figyelembevételével. 

Degryse-Nguyen [2003] a belga bankközi piacon keresztüli fertőzést - Wellshez ha-
sonlóan - eltérő adatforrásokra, illetve különböző becslési eljárásokra támaszkodva, há-
rom, a bilaterális bankközi kapcsolatokat tükröző mátrix segítségével ragadja meg. Elem-
zésükben a 65 belga bank mellett a külföldi bankok is megjelennek. Degryse-Nguyen 
becslésüket 1992. december 3 l -e és 2002. december 3l-e között félévenként elvégezték, 
így a fertőzés időbeli alakulását is nyomon tudták követni. Érzékenységvizsgálat kereté-
ben sor került a többi bank válaszreakciójának modellbe kapcsolására is, a bankok a 
nyolc napnál rövidebb hiteleiket a csődhelyzet előtt álló bankkal szemben nem újítják 
meg. A „túl nagy, hogy elbukjon" doktrína figyelembevétele pedig azt jelentette, hogy a 
legnagyobb belga bankok nem mehettek csődbe. 

A szimuláció 

A szimuláció folyamata 

A bankközi piacon keresztüli hitelkockázat és fertőzés megragadására - a korábbi empi-
rikus modellekhez hasonlóan - a szimuláció módszerét választottam. A szimulációk so-
rán - alapesetben - minden bank egyszer, egy idioszinkratikus sokk következtében csőd-
be jut, azaz bankközi kötelezettségeinek nem, illetve csak részben tesz eleget. A kezdeti 
sokk exogén jellege miatt azonban a különböző forgatókönyvekhez nem rendelhető való-
színűség, ami egyben ezeknek az empirikus modelleknek az egyik legfőbb hátránya.3 A 
fő kérdés az, hogy különböző visszafizetési rátákat feltételezve, előfordulhat-e az a szitu-
áció, hogy egy bankcsőd esetén, a csődbe jutott bank kiterjedt bankközi kapcsolatain 
keresztül más bankot is magával ránt. 

suk állományát a többi bank között a lehető legjobban megosztják. Formálisan az r konkrét értékekeit az a. 
és az l szorzatának és a mátrix elemei összegének hányadosaként határozhatnánk meg. 

h = (arh VX?*«' 

ahol x. az /-edik bank j-edik bankkal szemben fennálló követelését, a. az z'-edik bank összes követelését, l. 
pedig ay-edik bank többi bankkal szembeni kötelezettségét jelöli (lásd később a 3. ábrát). Ekkor azonban az 
átlóban lévő elemek nagy valószínűséggel nem nullák, ami azt jelentené, hogy egy bank hitelezi önmagát. A 
probléma a mátrix keresztentrópiájának minimalizálására vezethető vissza, ami az input, illetve az output-
táblák elemzésére használt RAS algoritmus segítségével oldható meg. {Elsinger és szerzőtársai [2002], Upper-
Worms [2002], Wells [2002], Degryse-Nguyen [2003].) 

2 Az egy csoportba összevont bankok kevesebb mint 1 százalékkal részesedtek a bankközi hitelek állomá-
nyából. 

3 Elsinger és szerzőtársai [2002] modellje ugyan kezeli ezt a problémát, de a modell olyan adatbázisokra 
épül, amelyek számos országban - köztük Magyarország - nem létezik. 
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Ha nincs olyan bank, amely a kezdeti bankcsőd hatására bankközi kötelezettségének 
ne tudna eleget tenni, azaz nincs fertőzés, a folyamat véget is ér. Ha van fertőzés, azaz a 
kezdeti csőd következtében lesz újabb fizetésképtelen bank (első körös fertőzés), ezen 
bank bankközi kötelezettségének szintén nem, vagy csak részben tesz eleget. Ha nincs 
további fertőzés, a folyamat szintén véget ér. Ha lesz újabb olyan bank, amely kielégítet-
len bankközi követelése nagyobb, mint alapvető tőkéje, újabb csőd következik be (máso-
dik körös fertőzés). így lehetnek még újabb inszolvens bankok, amelyek szintén nem 
jutottak hozzá követeléseikhez (harmadik, negyedik stb. körös fertőzés). Az iteráció 
kezdődik elölről, és egészen addig tart, amíg a következő iterációban már nincs újabb 
fizetésképtelen bank. Az iteráció az 1. ábrán követhető nyomon. Az ábrán bemutatott 
iterációra épül Upper-Worms [2002], Wells [2002], valamint Degryse-Nguyen [2003] 
modellje is, ahol minden egyes bank egy adott kezdeti sokk hatására egyszer csődbe jut. 

1. ábra 
A fertőzés iterációs folyamata 

* 
Egy bank (bármely okból) csődbe megy. 

i 
A fizetésképtelen bank bankközi fizetési kötelezettségének nem, illetve 

csak részben tesz eleget. A többi bank változatlanul próbálja meg fizetési <4 
kötelezettségét kielégíteni. 

Ï  
Lesz újabb fizetésképtelen bank, mivel nem jutott 

hozzá a teljes követeléséhez. (Egyszerre több 
fizetésképtelen bank is lehet.) 

I 
* Mivel létezik újabb fizetésképtelen bank, 

Nincs újabb bank, amely a fizetésképtelen bank fizetési kötelezettségének 
bankközi kötelezettségének nem, illetve csak részben tesz eleget. A többi bank 

ne tudna eleget tenni. változatlanul próbálja meg fizetési kötelezettségét 
kielégíteni. 

I Y  
Vége. Lesznek még újabb inszolvens bankok. 

Az újabb bankcsőd bekövetkezése 

A kezdeti bankcsőd hatására újabb bankcsőd akkor következik be, ha egy bank által 
realizált hitelezési veszteség meghaladja a tőkéjének nagyságát. Formálisan ez azt jelen-
ti, hogy a sokk következtében csődbe jutott /-edik bank újabb bankcsődöt akkor idéz elő, 
ha van olyan 7-edik bank, amelynek vesztesége meghaladja a bank c. tőkéjét. A y'-edik 
bank vesztesége tehát tulajdonképpen nem más, mint az x kitettség és a 6 veszteségráta 
a szorzata (x. x 0 > c). 

IJ R 

A szimuláció során, az eredmények összehasonlíthatósága érdekében, a bank tőkéjén a 
bank - korrigált - alapvető tőkéjét értem. A figyelembe vett korrigált alapvető tőke a 
szimuláció hónapját megelőző hónap végi alapvető tőke értéke, azaz amennyiben a szi-
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muláció inputját például a 2003. március 20-ai bankközi állományok jelentik, úgy a figye-
lembe vett alapvető' tőke a 2003. február 28-ai korrigált tőkeérték. Az alapvető tőke kor-
rekciójára azért van szükség, mert a bankok adózott eredményének jelentős része mérleg 
szerinti eredmény, illetve általános tartalék formájában december 31-ei dátummal, az 
auditálás és közgyűlés után lesz az alapvető tőke része, holott ez az eredmény az adott évi 
működés során folyamatosan keletkezik. A teljes kumulált adózott eredmény azért nem 
lesz teljes egészében az alapvető tőke része, mert az általános tartalékképzésen kívül4 egy 
bank osztalékot is fizethet. Az alapvető tőke korrekciójánál a következő módon jártam el: 

- Az a 21 bank, amely a 2003-as évet megelőző három évben nem fizetett osztalékot, 
2003-ban sem fizet, így az adott hónapig felhalmozott teljes adózott eredménye az alap-
vető tőke része lesz. 

- Amely bank esetében a tervezett osztalékfizetés mértéke már ismert, elfogadom az 
előzetes - a közgyűlés által még jóvá nem hagyott - osztalékfizetési mértéket. Ebben az 
esetben a havi kumulált adózott eredmény és az újrabefeketetési ráta szorzata jelenti az 
alapvető tőke korrekcióját.5 

- Azon nyolc bankról, amelyek a 2003. évet megelőző három év legalább egyikében 
fizettek osztalékot, de a 2003-as évre tervezett osztalékfizetési mérték nem ismert, felté-
telezem, hogy 35 százalék osztalékot fognak fizetni. Az előző három évben ugyanis az 
osztalékfizetési ráta átlaga - azon bankokat tekintve, amelyek fizettek osztalékot - 33 
százalék volt. Amennyiben a bank kumulált adózott eredménye pozitív volt, az alapvető 
tőke korrekcióját tehát a havi kumulált adózott eredmény 65 százaléka jelenti. Amennyi-
ben a bank kumulált adózott eredménye negatív volt, a teljes negatív eredmény csökkenti 
a bank alapvető tőkéjét. 

Ha azy'-edik bank csődbe ment, még további bankcsődök következhetnek be. A /c-adik 
bank akkor fog csődbe menni, ha vesztesége, ami most xfá és x kitettségek összegének és 
a veszteségrátának a szorzata, nagyobb, mint a fc-adik bank tokéjének értéke: 

Általános alakban a következő módon írhatnánk fel egy bank csődjét. Az /-edik bank 
csődje jut, ha 

N 

^ . x a y x 0 > c , 
j 

ahol a. egy mesterséges változó, a. = 0, ha a j-tdik bank nem jut csődbe, és a = 1, ha a 
j-tdik bank csődbe jutott. 

A veszteségráta 

A bankközi piac rendszerkockázati szempontú elemzéséhez kulcskérdés a 6 veszteségrá-
ta alakulása.6 Furfine [1999] tanulmányában - másik tanulmányokra hivatkozva - két 
empirikusan megfigyelt veszteségrátát említ. James [1991] becslése alapján a felszámo-

4 Az általános tartalék szintén része az alapvető tőke. 
5 Alapvető tőke korrekciója = havi kumulált adózott eredmény x újrabefektetési ráta, ahol az újrabefektetési 

ráta = (1 - osztalékfizetési ráta). Az osztalékfizetési ráta a tervezett osztalék és az év végi adózott ered-
mény hányadosa. 

6 A terminológia angol megfelelője a loss given default (LGD), ami Bázel-2-nek köszönhetően a szakiro-
dalomban széles körben elterjedt. A szintén gyakran használt visszafizetési ráta (recovery rate), nem más, 
mint 1 mínusz a veszteségráta. 
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lási költségeket is figyelembe véve a veszteségráta 40 százalék. Kaufman [1994] szerint, 
a kiterjedt bankközi kapcsolatokkal rendelkező Continental Illinois esetéből kiindulva a 
veszteségráta nagysága 5 százalékra tehető. 

Upper-Worms [2002] tanulmányában még két történelmi veszteségrátáról tesz emlí-
tést. A Financial Timesra hivatkozva a BCCI 199l-es bukásakor a hitelezők 90 százalé-
kos veszteségrátával számoltak, ami végül kevesebb mint 50 százalék lett. A Herstatt 
hitelezői - a Frakfurter Allgemeine Zeitung egy cikke alapján - a több évtizedes felszá-
molási procedúra során követelésük 72 százalékához hozzájutottak. Upper-Worms-szer-
zőpáros szerint a fenti példák jól rávilágítanak arra, hogy nem feltétlenül a ténylegesen 
elszenvedett veszteség a lényeges, hanem sokkal inkább a várható veszteség nagysága, 
ami meghatározza azt, hogy a csődbe jutott bankkal szembeni kitettségét egy adott bank-
nak milyen arányban kell veszteségként leírnia. Ez ugyanis, ahogy ők nevezik, egy bank 
technikai fizetésképtelenségét okozhatja. 

A veszteségráta körüli bizonytalanság miatt Furfine [1999], Upper-Worms [2002], 
Wells [2002], valamint Degryse-Nguyen [2003] is arra a következtetésre jutott, hogy egy 
kitüntetett veszteségráta helyett érdemesebb a veszteségráták egy egész skálájával dol-
gozni. Ennek megfelelően a szerzők a veszteségráta elméletileg 0 százalékos minimuma és 
a 100 százalékos maximuma között számos veszteségráta melletti szituációt elemeztek.7 

Bár Magyarországon is találunk csődbe jutott bankokat,8 amelyeknél a rendelkezésre 
álló adatok függvényében megvizsgálhatnánk a veszteségráta nagyságát, a kapott veszte-
ségráta becslésének pontossága és reprezentativitása megkérdőjelezhető lenne. Mivel a 
vizsgálat a veszteségráta körüli bizonytalanságot ténylegesen nem csökkentené, az elem-
zéstől eltekintenék, és a többi szerző gyakorlatához hasonló gyakorlatot követnék. 

A magyar bankközi piac 

A fejlett országokban a bankközi pénzpiacon három fő ügylettípust különböztethetünk 
meg, a devizák közötti csereügyleteket (FX-swapok), a fedezetlen bankközi hitel- és 
betétügyleteket, valamint a kölcsönös visszavásárlási megállapodásokat (repóügyletek). 
Balogh-Gábriel [2003] a bankközi pénzpiacok fejlődésének trendjeiről szóló tanulmánya 
szerint a hazai pénzpiacon az FX-swap ügyletek dominálnak, forgalmuk 2002 második 
félévében több mint kétszeresen felülmúlta a fedezetlen ügyletekét.9 A repóügyletek bank-
közi piacon betöltött szerepe jelentéktelen, szemben az eurózóna pénzpiacával, ahol 2001-
ben már a repópiac volt a legjelentősebb szegmens. Magyarországon a fedezett bankközi 
ügyletek állománya szintén nem jelentős, a naponkénti állományi adatokat alapul véve, 
2003 során az összes bankközi ügylet állományának 1,26 százalékára rúgott átlagosan. 
Ugyanakkor hazánkban a bankrendszer egészére jellemző likviditásbőség miatt a jegy-
banknál elhelyezett - overnight, illetve a kéthetes - betétek szerepe meghatározó, Ba-

7 Tudomásom szerint Elsinger és szerzőtársai [2202] tanulmánya az egyetlen, amelyben a veszteségráta 
Eisenberg-Noe [2001] bizonytalansággal kiegészített hálómodelljének felhasználásával endogén módon ha-
tározódik meg. A tanulmányban a csődbe jutó bankok veszteségrátája bankról bankra más, ez a modell -
már említett adatigénye miatt - más országok esetében nem alkalmazható. Érdemben Elsinger és szerzőtár-
sai [2004] újabb tanulmánya - amely tőzsdén jegyzett bankok publikus adataira épül - sem orvosolja ezt a 
problémát, és így csak nagyon fejlett pénzügyi rendszerrel rendelkező országok esetében jelent megoldást. 

8 Az Ingatlanbank 1991-ben, az Ybl bank 1992-ben ment csődbe, az Innofinance Rt.-t 1994-ben számol-
ták fel, a Leumi Hitel Bankot 1995-ben, míg az Iparbankház Rt.-t 1996-ban vezették ki csendben a piacról, 
a Realbank Rt.-t pedig 1998-ban számolták fel (Várhegyi [2002]). 

9 Kérdéses, hogy 2002 második félévét mennyire tekinthetjük tipikus időszaknak. A 2003. január 15-16-
án kulmináló spekulációs támadást megelőző időszakban ugyanis néhány bank megbízásos FX-swap forgal-
ma igen jelentős volt. 
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logh-Gábriel [2003] szerint az MNB-nél elhelyezett betétek állománya 2002-ben átlago-
san a bankközi kihelyezések egyharmadát tette ki. 

Tanulmányomban kizárólag a fedezetlen bankközi hitel- és betétügyletekkel foglalko-
zom, azaz FX-swap ügyletekkel, a repóügyletekkel illetve a fedezett hitel- és betétügyle-
tekkel nem.10 A felhasznált adatok az MNB kamatstatisztikai adatszolgáltatásából szár-
maznak, melynek keretében a hazai bankok partner szerinti bontásban naponta jelentik a 
hazai bankokkal forintban megkötött bankközi hitel- és betétügyletek összegét, a bankkö-
zi ügylet értéknap szerinti kezdő és záró dátumát, az ügylet kamatlábát és az ügylet 
típusát, mely lehet felvét vagy kihelyezés, fedezett vagy fedezetlen. Az elemzés adathi-
ány miatt nem terjed ki sem a hazai bankok egymás közötti devizaügyleteire, sem a 
külföldi bankokkal megkötött ügyletekre. 

A jelenlegi szabályozói gyakorlattól eltérően nem kezelem külön a Magyar Fejlesztési 
Bankot és az Eximbankot. Annak ellenére sem, hogy az MFB-ről, illetve az Eximbankról 
szóló törvény értelmében az állam, illetve a kormány a központi költségvetés terhére 
készfizető kezesként felel a bankok által vállalt kötelezettségek egy részéért [2001. évi 
XX. törvény... [2004] 5. § (1)., 1994. éviXLII. törvény... [2004] 6. § (1)]. A kormány 
kezessége ugyanakkor nem teljes körű, illetve a fenti két bank a bankközi piac meghatá-
rozó szereplője lehet, így a bankok elemzésből való kivétele torzítaná a bankközi piac 
tényleges struktúrájáról, illetve a bankrendszer rendszerkockázatáról alkotott képet. Har-
madrészt, ahogy a veszteségráta kapcsán láthattuk, egy bank ténylegesen elszenvedett 
vesztesége helyett a bank várható vesztesége a lényegesebb. így a fenti két bank tőke-
vesztésének hosszan elnyúló jogi folyamata akár a többi bank technikai fizetésképtelen-
ségéhez vezethet. 

A 2. ábra a bankközi állományok napi alakulását szemlélteti. 2003-ban a fedezetlen 
bankközi hitelügyletek átlagos állománya 208,7 milliárd forint volt, ami a bankrendszer 
- havi áltagokból számított - átlagos mérlegfőösszegének 1,71 százalékát, korrigált alap-
vető tőkéjének pedig 19,05 százalékát jelentette. Az együttesen számított bankközi állo-
mányok 2003. március közepén és december elején vették fel a legmagasabb értékeket. 
Március 20-án azonban nemcsak az együttes állomány a legmagasabb, hanem az overnight, 
illetve az egy hétnél rövidebb lejáratú (O/N) ügyletek nélkül számított állományok is. 

Az állományok magas értékeit tekintve azonban még semmit sem tudunk mondani az 
állományok bankonkénti megoszlásának belső struktúrájáról és ennek rendszerkockázati 
vetületéről. Alacsonyabb bankközi állomány mellett is előfordulhat ugyanis, hogy az 
állományok megoszlása koncentráltabb, és így a dominóhatás valószínűsége és súlyossá-
ga is magasabb. A 2003-at vizsgálva, tanulmányomban hat, összesen 50 napot magában 
foglaló periódust választottam ki, ami a munkanapok számának 20 százaléka. A 2. ábrán 
bejelöltem azokat a turbulensebbnek, illetve kevésbé turbulensnek mondható napokat, 
amelyek bankközi állományi adatai tulajdonképpen a szimuláció inputját képezik. Az 
ábrán bejelölt periódusok a 2003. január 7-e és 20-a, március 19-e és április 1-je, június 
13-a és 26-a, július 9-e és 15-e, október 15-e és 20-a, valamint december 2-a és 13-a 
közötti napokat jelentik. A négy, tíz napból álló turbulensebb periódus azon napok köré 
csoportosul, ahol az együttes bankközi állományok értéke meghaladta a 250 milliárd 
forintot. A két rövidebb, ötnapos periódus esetén az egyik periódus azokat a napokat 
foglalja magába, ahol az együttes bankközi állományok ötnapos átlaga a legalacsonyabb, 
a másik, októberi periódus pedig egy olyan időszakot ölel fel, ahol az overnight ügyletek 
állománya rendkívül alacsony volt. 

A bankközi piac struktúrájának egyik fontos dimenzióját a bankközi piac koncentrált-

10 Ennek megfelelően, amikor a továbbiakban a bankközi piacról vagy bankközi ügyletekről van szó, 
akkor ezen a fedezetlen bankközi hitel- és betétügyleteket értem. 
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2. ábra 
A bankközi állományok alakulása 2003-ban, millió forint 

Összesen 

— O/N nélkül 

Nagyon rövid lejáratúak nélkül (1 hét felett) 

Forrás: MNB, Napi jelentés a bankközi forinthitelek és forintbetétek kamatlábáról. 

sága jelenti, ami a legkiterjedtebb bankközi kapcsolatokkal rendelkező bankok piaci ré-
szesedésével mérhető. Az 50 kiválasztott nap állományi adatait alapul véve az 1. táblázat 
a koncentrációs arányszám, azaz a legnagyobb szereplők napi adataiból számított kumu-
latív piaci részesedésének minimumát, átlagát és maximumát mutatja, az összes bankközi 
ügylet állományra vetítve." A táblázat alapján a bankközi kihelyezések és felvétek piacá-
nak koncentrációja közel azonos. A három legnagyobb piaci szereplő részesedése mind-
két részpiacon átlagosan 45 százalék, az öt legnagyobb szereplő piaci részesedése közel 
60 százalék, míg a tíz legnagyobb szereplő a piac 80 százalékát fedi le. A bankközi 
piacon a 15 legaktívabb szereplő együttes részesedése mindkét részpiacon 90 százalék 
feletti. 

A bankközi piac legnagyobb kihelyezőjének a kiválasztott 50 nap átlagos állományi 
adatai alapján számított piaci részesedése 23 százalék, a második legnagyobb kihelyező-
nek 12 százalékos a piaci részesedése. Két további nagybank 7,5 százalékos, illetve 6 
százalékos piaci részesedést tudhat magáénak. A hitelfelvevői piac legjelentősebb szerep-
lője több mint 20 százalékos részesedéssel rendelkezik, a második legnagyobb hitelfelve-
vő piaci részesedése 10 százalékos, a harmadiké 8,3 százalékos. Még két további bank 
7,5 százalékos piaci részesedése haladja meg az öt százalékot. 

A bankközi piac struktúrájának további vizsgálatához és a dominóhatás súlyosságának 
megállapításához azonban elengedetlen a bilaterális bankközi pozíciók konkrét nagysá-
gának ismerte. A bankok egymással szembeni követeléseit és kötelezettségeit, ahogy a 3. 
ábrán látható, mátrix formában érdemes felírni, N belföldi és M külföldi bank esetében 
egy (N + M) x N-es mátrixot kapunk.12 A bankok bankközi pozícióját mutató X mátrix 

11 Az 1. táblázatban látható koncentrációs arányszámokat úgy kaptam, hogy a bankközi állományok 
naponkénti nagysága szerint csökkenő sorrendbe rendeztem a bankpiac szereplőinek állományát, kiszámol-
tam a százalékos részesedésüket, majd kumuláltam, és az így kapott értékeknek vettem az átlagát, illetve a 
minimumát és a maximumát. Ez egyben azt is jelenti, hogy például az öt legnagyobb piaci részesedéssel bíró 
bank nem jelenti minden nap ugyanazt az öt bankot. 

12 A 3. ábrán a teljesség kedvéért szerepeltettem a külföldi bankokat, ahogy korábban már utaltam rá, az 
elemzés adathiány miatt nem terjed ki a külföldi bankokra. 
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1. táblázat 
Koncentrációs arányszámok a magyar bankközi piacon 

(százalék) 

A bankpiac koncentráltsága 
Kihelyezés Felvét 

A bankpiac koncentráltsága 
minimum átlag maximum minimum átlag maximum 

A 3 legnagyobb szereplő 
részesedése 35 ,24 45,16 60,30 36,65 45,12 51 ,78 

Az 5 legnagyobb szereplő 
részesedése 49 ,55 58,50 71,59 49,38 59,48 67,41 

A 10 legnagyobb szereplő 
részesedése 71 ,78 78,94 86,70 72,59 80,90 87,27 

A 15 legnagyobb szereplő 
részesedése 85 ,18 90,30 94,41 87,74 92,23 96,85 

A 20 legnagyobb szereplő 
részesedése 93 ,72 96,76 99,26 94,88 97,66 99 ,72 

Forrás: MNB, Napi jelentés a bankközi forinthitelek és forintbetétek kamatlábáról. 

x-edik eleme az i-tdik banky'-edik bankkal szemben fennálló követelését mutatja. A mát-
rix /-edik sorának a. összege az /-edik bank összes többi bankkal szemben fennálló köve-
telését, azaz bankközi kihelyezéseinek összegét jelenti. A mátrix j-t dik oszlopának l 
összege a /-edik bank többi bankkal szembeni kötelezettségét, azaz bankközi forrásainak 
összegét mutatja. 

Mivel a bankok bankközi követeléseire és kötelezettségeire vonatkozó egyedi banki 
információk nem publikusak, a 2. táblázat a 2003. év kiválasztott 50 napjának 251,7 

3. ábra 
A bankközi követelések és kötelezettségek mátrixa 

Hazai bankok Külföldi bankok 
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milliárd forintos átlagos bankközi állományának bankcsoportonkénti százalékos megosz-
lását mutatja. Az első csoportot - a 2003. december 31-ei mérlegfőösszegeket alapul 
véve - az öt legnagyobb mérlegfőösszegű bank jelenti, a második csoport a 6-10. legna-
gyobb mérlegfőösszegű bankot foglalja magában, és így tovább. Az utolsó csoportban 
csak négy bank található. A táblázat első sorának és harmadik oszlopának metszetében 
lévő 5,49 százalékos érték tehát azt jelenti, hogy a teljes kötelezettségállomány 5,49 
százaléka az első illetve a harmadik bankcsoportba tartozó bankok közötti. 

A 2. táblázatból látható, hogy a teljes kötelezettségállomány 5 százalékát meghaladó 
piaci részesedés csupán hat bankcsoport közötti relációban fordul elő. A bankközi köve-
telések és kötelezettségek több mint fele a 64 lehetséges relációból ezen hat relációhoz 
kapcsolható. A hatból négy esetben az első csoportba tartozó nagybankok bankközi kihe-
lyezéséről, míg két esetben a harmadik csoportba tartozó bankok forráskihelyezéséről 
van szó. A teljes kötelezettségállomány 1 százalékát meghaladó piaci részesedés 17 bank-
csoport-relációban fordul elő, azaz a relációk közel negyedében, ami a piac további 36 
százaléka. 

2. táblázat 
A bankközi állományok százalékos megoszlása bankcsoportonként 

Bank-
1. 9 1 A s f. 7 o Követelés Kumulált 

csoport 1. L. J. t. o. / . o. összesen követelés 

1. 8,32 20,94 5,49 5,92 3,05 3 ,06 0,55 0,00 47,32 47,32 
2 . 2 ,16 2,37 1,13 0 ,57 0,70 0 ,05 0,16 0,06 7,21 54 ,53 
3. 5,63 5,90 3,09 2 ,05 2,14 0 , 0 0 0,18 0,00 18,99 73,52 
4. 1,28 1,69 0,65 0 ,65 0,50 0 ,34 0 ,00 0,36 5,47 78 ,99 
5 . 2 ,20 2 ,88 1,31 1,26 0,82 0 ,86 0,04 0,29 9,66 88 ,64 
6 . 1,47 3,64 0,38 0 ,45 0,13 0 ,00 0,00 0,00 6,07 94,71 
7. 1,54 1,72 0 ,44 0,51 0,27 0 ,29 0,09 0,00 4 ,86 99,57 
8. 0 ,19 0,06 0,05 0 ,12 0,01 0 ,00 0 ,00 0,00 0 ,43 100,00 
Összes 

kötele-
zettség 22 ,79 39,20 12,54 11,53 7,63 4 ,59 1,02 0,71 100,00 

Kumulált 
kötele-
zettség 22 ,79 61,99 74,52 86,05 93,69 98 ,27 99,29 100,00 

Forrás: MNB, Napi jelentés a bankközi forinthitelek és forintbetétek kamatlábáról. 

A 2. táblázat alapján megállapíthatjuk, hogy a magyar bankközi piac struktúrája legin-
kább egy több pénzközpontú piacra hasonlít. A pénzközpontú struktúrát először Freixas 
és szerzőtársai [2000] különböztették meg. A pénzközpont egyszerre több bankkal áll 
kapcsolatban, a pénzközponthoz tartozó egyes bankok azonban nem kapcsolódnak egy-
máshoz. A pénzközpontú bankstruktúrák egy speciális - és a valóságot jobban tükröző -
esete az, amikor egy adott bankszektorban nem egy, hanem több pénzközpont létezik, 
mint például Belgiumban (Degryse-Nguyen [2003]). A több pénzközpontú bankstruktúra 
esetén - a terminológia angol megfelelője a multiple money centre - a többi bank egy-
szerre egy vagy akár több pénzközponthoz kapcsolódhat. Valamennyi esetben a pénz-
központok között élénk bankközi kapcsolat figyelhető meg, míg a pénzközpontokhoz 
tartozó egyes bankok közvetlenül nem, de a pénzközpontokon keresztül közvetve kap-
csolódnak egymáshoz. 

A pénzközpontok szerepét Magyarországon közel 10-15 bank tölti be, ahol a pénzköz-
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pontok szoros kapcsolatban állnak egymással. Ez összhangban van azzal a tapasztalattal, 
hogy a magyar bankközi piacon 10-15 bank között partneri viszony van, azaz a recipro-
citás elve teljesül. Ha a partnerbankok egyikének pótlólagos likviditásra van szüksége, 
akkor a többi partnerbank igyekszik az adott banknak ezt a likviditást biztosítani, és 
fordítva. A bankközi piac többi szereplője bankközi tranzakcióját pedig leginkább a pénz-
központokon keresztül bonyolítja le. Az ügyletek közel 60 százaléka az első három bank-
csoport közötti, illetve az ügyletek volumenét tekintve az ügyletek több mint 95 százalé-
kában az egyik partner az első három csoportba tartozó 15 bank egyike. 

A bankközi piac struktúrája ugyan leginkább egy több pénzközpontú piacra hasonlít, 
egy 39 bankból álló bankrendszerre azt mondani, hogy 10-15 pénzközponttal rendelke-
zik, meglehetősen merész állítás. A 4. ábrán a bankok bankközi piacon keresztüli kap-
csolódásának gráfja látható, amelyet az Ucinet kapcsolatháló-elemző program segítségé-
vel készítettem el (Borgatti és szerzőtársai [2002]). Az inputadatokat a 2003. év összesí-
tett forgalmának bankközi követeléseit és kötelezettségeit mutató mátrixa jelentette. Az 
ábra bal felső sarkában lévő két bank a 2003-as év során egyetlen egy bankközi tranzak-
ciót sem hajtott végre. Az ábra alapján a bankok fele egymással szoros kapcsolatban áll, 
míg a másik felük csupán néhány középponthoz tartozó bankhoz kapcsolódik. Úgy tűnik, 
a magyar bankközi piacon valóban van egy 10-15 bankból álló „kemény mag", amely 
körül a többi bank elhelyezkedik. Mivel a gráf irányított, látható az is, ha egy adott bank 
egy adott relációban kizárólag kihelyező, avagy kizárólag forrásfelvevő. Amennyiben A 
bankból B bankba mutat a nyíl, ez azt jelenti, hogy a 2003-as év során kizárólag A bank 
helyezett ki B bankhoz bankközi forrást. Abban az esetben, ha B bankból A bankba is 
mutat a nyíl, azaz oda-vissza nyílról van szó, a bankok kölcsönösen helyeztek ki egymás-
hoz bankközi forrást. A 4. ábrán négyzettel jelöli azt az öt bankot, amely 2003-ban a 
bankközi piacon valamennyi relációban nettó kihelyező volt.13 A 16 háromszöggel jelölt 

• Valamennyi relációban nettó kihelyező. 
• Összességében nettó kihelyező. 
• Valamennyi relációban nettó forrásfelvevő. 
• Összességében nettó forrásfelvevő. 

13 Ugyanakkor a négyzettel jelölt bankokba is mutathat oda-vissza nyíl, ami azt jelenti, hogy a négyzettel 
jelölt bank egy másik banktól ugyanúgy felvett, mint ahogy adott bankközi forrást. A négyzettel jelölt bank 
bankközi kihelyezéseinek összege az adott relációban azonban meghaladta a bankközi forrásainak összegét. 

4. ábra 
A bankok bankközi piacon keresztüli kapcsolódásának gráfja 
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bank a 2003-as év forgalmi adatai alapján nem minden relációban ugyan, de összességé-
ben nettó kihelyező volt. A körrel jelölt bankok nettó forrásfelvevők voltak. Az egyetlen, 
rombusszal jelölt bank valamennyi relációban nettó forrásfelvevő volt. 

A magyar bankközi piac struktúrájának elemzése után jogosan merülhet fel az a kér-
dés, hogy vajon a bankközi piac több pénzközpontú struktúrája milyen kapcsolatban áll a 
bankközi piacon keresztüli fertőzés valószínűségével és súlyosságával. 

A szimuláció eredménye 

Alapeset 

A szimuláció során alapesetben 1950 (50 nap x 39 bank) különböző forgatókönyvet 
futtattam le. Kezdetben csődként definiáltam, ha egy bank a korrigált alapvető tőkéjét 
teljesen elvesztette. A veszteségráta induló értékét 100 százaléknak vettem, ami igaz 
ugyan, hogy irreálisan magas, de ha a fertőzés következtében csődbe jutott bankok szá-
ma még ekkor is alacsony marad, akkor Magyarországon a bankközi kapcsolatok rend-
szerkockázati hatása meglehetősen mérsékeltnek tekinthető. A fenti feltételezések mellett 
bankcsőd összesen 11 esetben következett be, ami az esetek 0,55 százalékát jelenti. Má-
sodik körös fertőzés egyik esetben sem volt. Valamennyi első körös fertőzés annak tud-
ható be, hogy egy hitelintézet idioszinkratikus csődje továbbterjedt egy, a bankcsoport-
hoz tartozó leánybankra is.14 

Március 19-én, azon 11 nap egyikén, amelyiken dominóhatásnak lehettünk a szemta-
núi, a bankrendszer a legrosszabb esetben a teljes korrigált alapvető tőkéjének 3,53 szá-
zalékát vesztette el. A bankrendszer tőkevesztésének március 19-i alakulását a 3. táblázat 
második és harmadik oszlopa szemlélteti. Látható, hogy kilenc bank szenvedett el az 
alapvető tőkéjének 10 százalékánál kisebb veszteséget, két-két bank vesztette el az alap-
vető tőkéjének 10-20 százalékát, illetve 20-50 százalékát. Az érintett két-két bank bank-
rendszeren belüli eszközállománya azonban mindössze 3,88, illetve 1,61 százalék. A fer-

3, táblázat 
A bankrendszer március 19-i és március 21-i tőkevesztése 

Március 19. Március 21. 

Veszteség 
az alapvető tőke 
százalékában 

bankok 
száma 

érintett bankok 
az eszköz-

állományának 
bankrendszeren 

belüli aránya 
(százalék) 

bankok 
száma 

érintett bankok 
az eszköz-

állományának 
bankrendszeren 

belüli aránya 
(százalék) 

Kevesebb, mint 10 százalék 9 49,77 12 71,96 
10 és 20 százalék közötti 2 3,88 1 0 ,49 
20 és 50 százalék között 2 1,61 4 4,75 
50 százalék feletti 0 0,00 1 5,61 
Csőd 1 0,23 0 0 

14 Magyarországon jelenleg három olyan bankcsoport van, amelyiknek van magyarországi banki leány-
vállalta: a HVB Bank Hungary bankcsoporthoz tartozik a Hypovereins Jelzálogbank, a privatizáció során a 
Konzumbank új tulajdonosa a Magyar Külkereskedelmi Bank Rt. lett, az OTP csoport tagjai között pedig a 
Merkatnil Bank Rt.-t, az OTP Lakástakarékpénztár Rt.-t és az OTP Jelzálogbank Rt.-t találjuk. 
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tőzés hatására csődbe jutott bank bankrendszerben betöltött súlya igen alacsonynak mond-
ható. 

A visszafizetési ráta azon küszöbe, amely mellett még éppen nem jutna csődbe a leány-
bank, 45,72 százalék.15 Ha az anyabank csődje esetén a bankcsoporthoz tartozó leány-
bank hozzájutna bankközi kitettségének legalább ennyied részéhez, akkor már az első 
körben sem lenne fertőzés. 

A vizsgált 50 nap alatt a bankrendszer átlagosan korrigált alapvető tőkéjének 0,53 
százalékát vesztette el. Érdemes megjegyezni, hogy a bankrendszer korrigált alapvető 
tőkéjének százalékában mért gyengülése számos napon azonban meghaladta a március 
19-i értékeket. A vizsgált napok közül a 7,58 százalékos maximumát március 21-én egy 
nagybank csődje esetén vette fel. A bankrendszer gyengülését ebben az esetben a 3. 
táblázat utolsó két oszlopa szemlélteti. 

Módosított csőddefiníció 

Az 1996. évi hitelintézetekről és pénzügyi vállalkozásokról szóló többször módosított CXII. 
törvény 151. § (3) a) része értelmében „a Felügyeletnek - a rendelkezésére álló adatokat és 
információkat mérlegelve - meg kell tennie a szükséges intézkedéseket, illetőleg kivételes 
intézkedéseket, ha a hitelintézet fizetőképességi mutatója a törvényben vagy a Felügyelet 
határozatában számára meghatározott érték ötven százalékánál alacsonyabb." A kivételes 
intézkedéseket a törvény a 157. § (1) részében csődeljárást helyettesítő kivételes intézkedé-
seknek hívja (1996. évi CXII. törvény... [2004]). Ennek értelmében külön forgatókönyvben 
megvizsgálom, hogy milyen rendszerkockázati hatása van, ha egy bank egy másik bank 
csődjének következtében tőkéjének akkora hányadát veszti el, hogy a fizetőképességi mu-
tatója 4 százalék alá csökken. Ebben az esetben tehát a kezdeti csőd definícióját módo-
sítottam, egy adott bank akkor jut csődbe, ha korrigált szavatoló tőkéje a kockázatok fede-
zéséhez szükséges minimális szavatoló tőke felére csökken. Míg alapesetben a bank akkor 
jutott csődbe, ha elvesztette a teljes korrigált alapvető tőkéjét, most akkor jut csődbe, ha 
fizetőképességi mutatója 4 százalék alá csökken.16 Ez néhány bank esetén az előző forgató-
könyvnél kedvezőbb helyzethez vezet, mivel korrigált alapvető tőkéjük kisebb volt, mint a 
korrigált szavatoló tőke és a kockázatok fedezéséhez minimálisan szükséges tőke felének 
különbsége. A bankok többségénél azonban a veszteségek fedezésére maximálisan rendel-
kezésre álló tőke nagysága csökken, bankrendszeri szinten átlagosan 30 százalékkal, bizo-
nyos bankok esetében azonban akár 50-65 százalékkal. 

A veszteségrátát továbbra is 100 százaléknak véve, az 1950 forgatókönyvből 51-szer, 
azaz az esetek 2,62 százalékban következik be az első körben fertőzés. A második körben 
egyik esetben sincs újabb fertőzés. Az 51 esetből 43 első körös fertőzés annak tudható be, 
hogy egy anyabank idioszinkratikus csődje továbbterjedt a csoporthoz tartozó leánybankra 
is. Két eset egy adott nagybank kezdeti csődjéhez kapcsolható, a kezdeti idioszinkrtatikus 
csőd következtében ugyanaz a kisbank két különböző napon jutott csődbe. Öt esetben négy 
különböző nagybank kezdeti csődje két középbankra terjedt tovább. Egy esetben pedig egy 
kisbank idoszinkratikus csődje egy középbank csődjét vonta maga után. A fertőzéses napo-
kat vizsgálva - eltekintve a leánybank gyakori csődjétől - megállapíthatjuk, hogy a fertőzés 
időbeli alakulása meglehetősen esetleges, januárban és júniusban kettő, októberben egy, 
decemberben pedig három olyan nap volt, amikor fertőzés következett be. 

15 A terminológia angol megjelelője a break even point lenne, a tanulmány további részében a visszafize-
tési ráta fent említett küszöbét küszöbpontnak nevezem. 

16 A fizetőképességi mutató számlálójában azonban nem az alapvető tőke, hanem a szavatoló tőke szerepel. 
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A bankrendszer átlagosan a maximálisan elveszthető tőkéjének17 0,80 százalékát veszí-
tette el, a maximális veszteség március 21-én 10,87 százalék volt. A fertőzéses forgató-
könyvek közül a maximális veszteség - egy másik bank csődje esetén, azonban szintén 
március 21-én - 8,33 százalék, a minimális veszteség 0,66 százalék, míg az átlagos 
veszteség 2,47 százalék volt. A bankrendszer maximálisan elveszthető össztőkéje a leg-
jobban tehát szintén nem a fertőzéses forgatókönyvek egyikén sérül. A bankrendszer 
tőkevesztése - a fertőzéses napok közüli legrosszabb esetben, illetve abszolút értelemben 
a legrosszabb esetben - a 4. táblázatban bemutatott módon alakul. 

A visszafizetési ráta küszöbpontja a leánybank csődjét kiváltó anyabank esetén 68,69 
százalék, a többi bank esetén egyik esetben sem haladja meg a 11,5 százalékot. 

4. táblázat 
A bankrendszer március 21-ei tőkevesztése 

Fertozeses napok kozuh 
, , , „ Legrosszabb eset legrosszabb eset ö 

Veszteség 
az alapvető tőke 
százalékában bankok 

száma 

az érintett 
bankok az esz-

közállományának 
bankrendszeren 

belüli aránya 
(százalék) 

bankok 
száma 

az érintett 
bankok az esz-

közállományának 
bankrendszeren 

belüli aránya 
(százalék) 

Kevesebb mint 10 százalék 6 33 ,83 10 66,74 
10 és 20 százalék közötti 3 27 ,54 3 5,71 
20 és 50 százalék között 4 9 ,12 4 6,02 
50 százalék feletti 0 0 ,00 1 5,61 
Csőd 1 0 ,23 0 0 

Várakozások 

A valóságban egy bank csődje nem hirtelen bekövetkező, nem várt esemény, hanem 
sokkal inkább egy folyamat eredménye. így a többi banknak van esélye arra, hogy bank-
közi kitettségét a csőd szélén álló bankkal szemben részben leépítse. A piaci várakozások 
effajta dinamikájának jelen modellbe kapcsolása azt jelenti, hogy a csőd szélén álló bank-
nak a bankok nem nyújtanak újabb hitelt, azaz az adott banknak egyetlen olyan hitele 
sincs, amelyet hét naptári napon belül kötöttek. Vizsgálatom kiinduló alapját jelen eset-
ben kizárólag az 51 fertőzéses forgatókönyv jelentette. A veszteségráta továbbra is 100 
százalék, és egy bank akkor jut csődbe, ha korrigált szavatoló tőkéje a kockázatok fede-
zéséhez szükséges minimális szavatoló tőke felére csökken. 

A várakozások modellbe építése után azt tapasztaltam, hogy a korábbi 51 fertőzéses 
esetből már csak 9 esetben következett be fertőzés, továbbra is főként a rövid - 14 
napos - futamidejű kitettségeknek köszönhetően. Valamennyi a leánybankra is átterje-

17 A maximálisan elveszthető tőkén a korrigált szavatoló tőke és a kockázatok fedezéséhez minimálisan 
szükséges tőke felének különbségét éretem. Ha egy bank vesztesége éppen ekkora, akkor a bank fizetőké-
pességi mutatója pontosan 4 százalék. Ha a bank vesztesége ennél magasabb, a bank csődbe jut, hiszen 
fizetőképességi mutatója 4 százalék alá csökkent. 
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dő anyabanki csődhöz köthető. Korábban tehát a dominóhatás áldozatává vált bankok 
csődjét a kezdetben csődbe jutott bankokkal szembeni magas rövid futamidejű kitettsé-
geik állományának lehetett betudni. Ez, figyelembe véve azt a tényt, hogy a bankok 
bankközi kitettségének közel 40 százaléka egy hét, illetve annál rövidebb futamidejű, 
nem is meglepő. 

Együttes bankcsődök 

Külön megvizsgáltam, hogy mi történne, ha egyszerre nem egy, hanem több, azonos 
kitettségi profillal rendelkező bank menne csődbe. Az együttes bankcsődöt vizsgáló for-
gatókönyvek képzésének alapját a bankok ingatlanfejlesztési projekthiteleinek, a mező-
gazdasági hiteleinek, illetve a pénzügyi vállalkozásokkal szembeni kitettségeinek nagy-
sága jelentette. 

Az ingatlanfejlesztési projektek hitelpiaca meglehetősen koncentrált, a két fő ingatlan-
finanszírozó bank együttes piaci részesedése 50 százalék körüli. Mindkét bank esetén az 
ingatlanfejlesztési hitelek a bankok mérlegfőösszegének körülbelül 14 százalékát teszik 
ki. Az adott bankok projekthiteleinek állománya mindkét bank esetében több mint két-
szeresen meghaladja a korrigált szavatoló tőke és a kockázatok fedezéséhez minimálisan 
szükséges tőke felének a különbségét. 

A két fő ingatlanfinanszírozó bank együttes csődje esetén - továbbra is 100 százalékos 
veszteségrátát feltételezve - az 50 napból 43 napon következik be az első körben fertő-
zés. Ez - a módosított csőddefiníció melletti forgatókönyvhöz hasonlóan - annak tudható 
be, hogy az egyik ingatlanfinanszírozó bank idioszinkratikus csődje továbbterjedt a cso-
porthoz tartozó leánybankra is. A második körben egyetlen napon sincs újabb fertőzés. 
A bankrendszer átlagosan a maximálisan elveszthető tőkéjének 3,03 százalékát veszítette 
el, a maximális veszteség március 21-én 9,67 százalékot tett ki. Az egyedi bankok szint-
jén az elszenvedett veszteség a maximálisan elveszhető tőke százalékában mérve 0 száza-
léktól 319,4 százalékig szóródott, a hányados átlagos értéke 7,64 százalék volt.18 

A mezőgazdasági hitelek piacán a négy legjelentősebb piaci részesedésű bank a piac 
több mint 70 százalékával rendelkezik, a három legjelentősebb piaci szereplő a piac 
közel 60 százalékát tudhatja magáénak. A mezőgazdasági hitelezés három, jelentős piaci 
erőt képviselő bankjának mezőgazdasági hitelállománya a mérlegfőösszeg 5-6 százalékát 
teszi ki. A három bankból két bank esetében a mezőgazdasági hitelállomány jelentősen, 
közel háromszorosan meghaladja a bank korrigált szavatoló tőkéjének és a kockázatok 
fedezéséhez minimálisan szükséges tőke felének különbségét. Ez utóbbi két bank együt-
tes csődje esetén fertőzés összesen két esetben, december 12-én és 13-án következett be, 
amikor is egy középbank vált a dominóhatás áldozatává. 

A bankrendszer átlagosan a maximálisan elveszthető tőkéjének 3,07 százalékát veszí-
tette el, a maximális veszteség december 4-én 6,83 százalékot tett ki. Az egyedi bankok 
szintjén a maximálisan elveszthető tőkében mért veszteség 0 százaléktól 100,04 százalé-
kig szóródott, a hányados átlagos értéke 4,26 százalék volt. 

A hitelintézetek egyre növekvő arányban finanszírozzák saját érdekeltségi körükbe 
tartozó pénzügyi vállalkozásaikat. A pénzügyi vállalkozásoknak nyújtott hitelek állomá-
nya 2003-ban 89 százalékkal nőtt, szemben az előző évi 72 százalékos bővüléssel. Mivel 
a pénzügyi vállalkozásokat finanszírozó hitelek növekedési üteme meghaladta a háztartá-
sokhoz és a vállalkozókhoz áramló banki hitelekét, így aránya a teljes vállalkozói és 
háztartási hitelállományhoz képest a 2002. évi 13 százalékról 2003-ban 15,8 százalékra 

18 Tulajdonképpen 37 bank x 50 nap = 1850 egyedi adat minimumáról, maximumáról, illetve átlagáréi 
van szó. 
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nőtt. A pénzügyi vállalkozásokat finanszírozó három legjelentősebb bank a bankrendszer 
pénzügyi vállalkozásoknak nyújtott hiteleinek több mint 50 százalékát nyújtotta. Öt bank 
esetén a pénzügyi vállalkozásoknak nyújtott hitelek állománya meghaladja a bank 
mérlegfőösszegének 15 százalékát. Három bank esetében a pénzügyi vállalkozásoknak 
nyújtott hitelállomány jelentősen - 7-szeresen, 5,3-szorosan, illetve 3,3-szorosan - meg-
haladja a bank korrigált szavatoló tőkéjének és a kockázatok fedezéséhez minimálisan 
szükséges tőke felének különbségét.19 Ennek megfelelően azt vizsgálom meg, amikor a 
fenti három bank együttesen csődbe jut. 

Annak ellenére, hogy a kezdetben csődbe jutott három bank a bankrendszer 
mérlegfőösszegéből együttesen 12,3 százalékkal részesedett - a két csődbe jutott fő in-
gatlanfejlesztést, illetve mezőgazdaságot finanszírozó bank az összesített mérlegfőösszeg 
körülbelül 14 százalékát tudhatta magáénak - , a rendszerkockázati hatása némiképp sú-
lyosabb. Öt napon vált egy-egy, míg egy napon, június 18-án, két bank a dominóhatás 
áldozatává. A csődbe jutott bankok újabb bankcsődöt nem idéztek elő, az adott napokon 
egy bank bankközi kötelezettségállománya sem volt jelentős. Az egyedi bankok szintjén 
a maximálisan elveszthető tőke százalékában mért veszteség 0 százaléktól 149,16 száza-
lék közötti értéket vett fel, a hányados átlaga 6,02 százalék volt. 

Az árfolyamkockázat hatása 

Az MNB által végzett stressztesztek célja a hazai bankrendszer sokkokkal szembeni el-
lenálló képességének feltérképezése. Az MNB stressztesztjei tulajdonképpen arra keresik 
a választ, hogy bizonyos kockázati elemek - árfolyam, belföldi és külföldi kamatláb, 
hitelportfolió minősége - szélsőséges változása hogyan módosítaná a bankok piaci 
portfoliójának és így alapvető tőkéjének értékét. 

A modell azonban egyelőre nem képes az egyes sokkok tovagyűrűző hatását megra-
gadni, így előfordulhat hogy a rendszerszintű hitel és/vagy piaci kockázat viszonylag 
mérsékelt, de a veszteség azokban a bankokban koncentrálódik, amelyeket kiterjedt bank-
közi kapcsolatok jellemeznek. Ebben az esetben a jelentős tovagyűrűző hatások megsok-
szorozhatják a kockázat nagyságát. Ebben az alfejezetben arra vállalkozom, hogy a stressz-
tesztek eredményeit felhasználva, beazonosítsam azokat a bankokat, amelyek egy esetle-
ges árfolyamsokk következtében az alapvető tőkéjük jelentős részét elveszthetnék, majd 
e bankok együttes csődjét feltételezve, megvizsgálom a bankközi piac, és így a bankok 
közötti kapcsolatok, hálók rendszerkockázati jelentőségét. Egy esetleges kamatsokk rend-
szerkockázati vetületével nem foglalkozom, kamatsokk esetén ugyanis a bankok alapvető 
tőkéjében mért vesztesége lényegesen kisebb. 

Az elemzés során azon bankok együttes csődjét vizsgáltam meg, amelyek euróval, 
illetve dollárral szembeni árfolyamkitettsége 2003 első, második és negyedik negyedév-
ének utolsó napján magas volt, és így a dollár és az euró 40 százalékos együttes fel- vagy 
leértékelődéséből származó veszteségük meghaladta a bankok alapvető tőkéjének értékét. 
A dollár és az euró együttes 40 százalékos leértékelődése ugyan egy-egy bank csődjéhez 
vezetett, a csődeseményt nem tekinthetjük még az adott bankra sem tipikusnak. A valuták 
40 százalékos felértékelődése mellett viszont létezik három olyan bank, amelynek vesztesége 
gyakorlatilag mindhárom negyedév végén meghaladta az alapvető tőkéjének értékét. Az 
következő forgatókönyvben a fenti három bank együttes csődjét vizsgáltam. 

A kezdetben csődbe jutott három bank a bankrendszer mérlegfőösszegéből együttesen 
5,31 százalékkal részesedett. A fertőzés meglehetősen korlátozott mértékű, március 20-

19 A bankszektorban még három további olyan bank van, ahol ez az arány meghaladja a kettőt. 
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án és 31-én egy nagybank, míg január 15-16-án egy középbank jutott csó'dbe. A veszte-
ségráta küszöbpontja az első esetben 95,43 százalék, míg a második esetben 60,29 száza-
lék, azaz az adott bank nem jut csődbe, ha követelésének legalább 4,57, illetve 39,71 
százalékához hozzájut. A csődbe jutott bankok a második körben újabb bankcsődöt 
nem váltottak ki. A bankrendszer átlagosan a maximálisan elveszthető tőkéjének 8,09 
százalékát veszítette el, a maximális veszteség március 31-én, a fertőzéses napok egyi-
kén, 15,94 százalékot tett ki. Az egyedi bankok szintjén a maximálisan elvesztethető 
tőkében mért veszteség 0 és 165,86 százalék között szóródott, a hányados átlagos értéke 
7,82 százalék volt. 

Külföldi és hazai eredmények 

Ebben a fejezetben a fertőzéssel foglalkozó, hasonló szimulációs módszertannal készült 
európai tanulmányok eredményeit vetem össze a magyarországi eredményekkel. A kü-
lönböző empirikus tanulmányok főbb eredményeit az 5. táblázat tartalmazza. A szimulá-
ciók sok tekintetben nagyon hasonlók, de egyrészt eltérő időpontra, másrészt a kitettsé-
gek megoszlását illetően eltérő feltételezésekkel készültek. Az összehasonlítást nagyban 
megnehezíti az is, hogy a különböző szerzők a kapott eredményeiket más-más módon 

5. táblázat 
A különböző fertőzéssel foglalkozó tanulmányok főbb eredményei 

Maximálisan 
csődbe jutó 

Maximálisan Fertőzéses bankok eszköz-

Orí7á cr A bankok Veszteségráta csődbe ju tó körök állománya YJ1 SLÍlt 
száma (százalék) bankok maximális (a bankrendszer 

száma száma eszközállo-
mányának 

százalékában) 

Németország (1998) 3246 40 115 3 5 
100 2800 8* 85 

Nagy-Britannia 33 40 2 n. a. 0 
(2000) 100 4 n. a. 25,20 

40 3 n. a. 0,00 
(külföldi bank) 

100 9 n. a. 15,70 
(külföldi bank) 

Belgium (2002) 65 40 7 3** 2,74 
100 21 4,38 
40 2 n. a. 20,01 

(külföldi bank) 
100 7 n. a. 18,08 

(külföldi bank) 

Magyarország (2003) 39 40 1 1 0,23 
100 1 1 0,23 

* 75 százalékos veszteségráta mellett. 
** 60 százalékos veszteségráta mellett. 
Forrás: Upper-Worms [2002], Wells [2003], Degryse-Nguyen [2003] alapján. 
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magyarázták, gondolok itt a paraméterként kezelt veszteségráták szintjére, vagy arra, 
hogy a csődbe jutó bankok eszközállományának a bankrendszer eszközállományában 
mért mediánját, illetve átlagát határozták-e meg. 

Upper-Worms [2002] tanulmányából az derül ki, hogy egy magas, 75 százalékos vesz-
teségrátát feltételezve, a legrosszabb esetben 3246 bankból 2444 bank fertőzés áldozata 
lett, ami a bankrendszer eszközállományának 76,3 százalékát jelentette, míg 100 százalé-
kos veszteségráta mellett 2800 bank20 ment csődbe. 75 százalékos veszteségráta mellett a 
csődbe jutott bankok átlagos száma 30,3, míg az érintett eszközállomány 0,85 százalék 
volt. A szerzők megállapították azt is, hogy a veszteségrátának van egy kritikus szintje, 
valahol 40 és 45 százalék között. 40 százaléknál kisebb veszteségráta esetén a fertőzés 
hatása nem jelentős, 45 százalék fölötti ráta esetén a fertőzés súlyos, viszont a veszteség-
ráta további növelésével a pótlólagos dominóhatás mérsékeltnek mondható. A biztonsági 
háló figyelembevétele mellett a fertőzés súlyossága lényegesen alacsonyabb, ugyanakkor 
teljesen nem szűnik meg, 75 százalékos veszteségráta mellett a legrosszabb esetben egyetlen 
bank csődje akár 100 bankot magával ránthat, ami a bankrendszer eszközállományának 
15 százalékát felölelő csődsorozatot jelent. 

Wells [2002] a bankok, illetve a bankcsoportok idioszinkratikus csődjének szimuláció-
ja során - az aggregált adatokból becsült mátrixot felhasználva - megállapította, hogy a 
fertőzés sokkal inkább kivételesnek, mintsem általánosnak tekinthető. A kitettségek szét-
szórt voltát feltételezve, 100 százalékos veszteségráta mellett egy bank kezdeti csődje a 
33 esetből csak négyszer vált ki fertőzést, a csődbe jutó bankok bankrendszerre vetített 
eszközállományának mediánértéke 8,8 százalék, a legrosszabb esetben pedig 25,2 száza-
lék. 80 százalékos veszteségráta esetében a megfelelő értékek 1 százalékra, illetve 6,7 
százalékra csökkennek. 40 százalékos veszteségrátát feltételezve mind a médián, mind a 
legrosszabb eset értéke annak ellenére 0 százalék, hogy két bank csődbe jutott. A legna-
gyobb bankközi kitettségek alapján módosított mátrixszal elvégezve a szimulációt, kül-
földről importált pénzügyi zavarok is előfordulhatnak. Egy nagy külföldi bank fizetés-
képtelensége számos bankcsődöt idézhet elő, ennek rendszerkockázati következményei 
azonban kevésbé súlyosak. 100 százalékos hipotetikus veszteségráta mellett egy bank 
kezdeti csődje a 33 esetből kilencszer vált ki fertőzést, a legrosszabb esetben a bankrend-
szer eszközállományának 15,7 százalékát érintve. Az érintett médián eszközállomány 
viszont csak 0,1 százalék. 

Degryse-Nguyen [2003] egy belga bank kezdeti csődjének hatását vizsgálva, 935 for-
gatókönyv - három eltérő mátrix, öt különböző veszteségráta, 65 bank kezdeti csődje -
lefuttatása után megállapította, hogy a fertőzés kockázata az elmúlt évtizedben jelentősen 
csökkent, és jelenleg nagyon alacsony. 100 százalékos veszteségrátát feltételezve, a leg-
nagyobb kitettségek statisztika adatainak felhasználásával korrigált bankközi mátrixot 
tekintve a legrosszabb esetben 65-ből 21 bank jut csődbe, a bankrendszer eszközállomá-
nyának 4,38 százalékát érintve. 40 százalékos veszteségráta mellett ez hét bankra, illetve 
2,74 százalékra csökken. Azon körök maximális száma, amelyben fertőzés következett 
be, 2002-ben három volt, 1995-ben pedig, amikor a legmagasabb értéket vette fel a 
maximális fertőzési körök száma, 11-re rúgott. 

100 százalékos veszteségráta mellett, a legrosszabb forgatókönyvben a belga bank-
rendszer tőkevesztésének mértékét a 6. táblázatban hasonlítom össze a magyar bank-
rendszer tőkevesztésének mértékével. A táblázatból jól látható, hogy Magyarországon 
nemcsak a fertőzés hatása jóval kisebb, akár a bankok számát, akár a bankok eszközállo-
mányát tekintve, hanem a bankrendszer tőkevesztése is lényegesen alacsonyabb. 

20 A szám körülbelüli érték, meghatározása egy ábra alapján történt. 
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6. táblázat 
A belga, illetve a magyar bankok tőkevesztése 

Érintett bankok eszköz-
Veszteség az alapvető Bankok száma állományának bankrendszeren 
tőke százalékában b e l ü l i a r á n y a (százalék) 

Magyarország Belgium Magyarország Belgium 

0 százalék 24 14 44,51 21 ,75 
0 és 10 százalék között 9 49,77 
10 és 40 százalék közötti 4 12 5,49 38 ,57 
40 és 70 százalék között 0 8 0 ,00 2 0 , 7 8 
70 százalék feletti 0 10 0 ,00 14,54 
Csőd 1 21 0 ,23 4 , 3 8 
Összesen 39 65 100,00 100,02 

Forrás: Degryse-Nguyen [2003] alapján. 

Amennyiben a kezdeti csőd a 135 külföldi bank egyikének csődjét jelentette, Degryse-
Nguyen-szerzőpáros a legnagyobb kitettségek adatainak felhasználásával megállapította, 
hogy 100 százalékos veszteségráta mellett egy külföldi bank csődje akár hét belga bank 
csődjéhez is vezethet, amely a bankrendszer eszközállományának 20 százalékát érinti. 40 
százalékos veszteségráta mellett egy külföldi bank idioszinkratikus csődje következtében 
a legrosszabb esetben két belga bank ment csődbe, ami a bankrendszer eszközállományá-
nak 18,08 százalékát érintette. Érdekes, hogy egy külföldi bank csődje esetén kevesebb 
esetben következik be fertőzés, 100 százalékos veszteségráta mellett 135 esetből csak 13 
esetben volt fertőzés. 

Az empirikus modell kritikája 

A bankközi piacon keresztüli fertőzést vizsgáló modell gyenge pontjainak ismertetése 
előtt hangsúlyozni kell, hogy a modellnek számos előnye van. Egyrészt az egyedi banki 
kockázat helyett a rendszerkockázatot, a bankrendszer egészének kockázatát ragadja meg, 
másrészt meglévő adatokra épít. Nem bonyolult elméleti modellről van szó, hanem olyan 
modellről, amely megpróbál a meglévő adatok sorai közt olvasni. Harmadrészt az elem-
zési keret, jellegénél fogva könnyen választ tud adni a „mi történik akkor, ha" jellegű 
kérdésekre is. 

A modell talán egyik legfontosabb kritikája, hogy mivel a pénzügyi zavarok legtöbb-
ször nemcsak egy intézményt érintenek, hanem intézmények egész csoportját, egy bank 
hirtelen bekövetkező csődje kevésbé valószínű eseménynek tekinthető. Emellett az alkal-
mazott modellnek számos olyan hiányossága van, amely a kockázat felül-, illetve alul-
becslését okozza. A kockázat felül-, illetve alulbecslésének forrásait a 7. táblázat tartal-
mazza. 

Wells [2002], valamint Degryse-Nguyen [2003] több ponton is rávilágít empirikus 
modellje, és így a többi hasonló, köztük a magyar modell gyenge pontjára. Egyrészt, a 
valóságban egy bank csődje nem váratlan esemény, hanem sokkal inkább egy folyamat 
eredménye. így a többi banknak van esélye arra, hogy bankközi kitettségét az adott 
bankkal szemben részben leépítse. E problémát a várakozások modellbe kapcsolásával 
próbáltam kiküszöbölni. A modell viszont mindenképpen statikus abban az értelemben, 
hogy a bankokról feltételezzük, hogy semmilyen lépést sem tesznek helyzetük javítása 
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érdekében. A bankok a felmerülő, csődöt kiváltó problémákat semmilyen módon nem 
orvosolják, azaz például nem emelnek tőkét. Ez mindenképpen a fertőzés kockázatának 
felülbecsléséhez vezet. Különösen igaz ez a magyar bankszektorra, ahol a bankok többsé-
gének erős külföldi anyabanki háttéré van. Elsinger és szerzőtársai [2002] modelljének 
kivételével valamennyi modell, így ez is, statikus abban az értelemben is, hogy a veszteség-
ráta minden bank esetében azonos, és egy adott szimulációban állandó nagyságú, amely 
feltételezés a valóságban nagy valószínűséggel szintén nem állná meg a helyét. 

A bankokhoz hasonlóan a szabályozó hatóságok - a felügyelet, illetve a jegybank - is 
passzív szereplőként jelennek meg a modellben, menet közben semmilyen megelőző in-
tézkedést nem hoznak. Holott a szabályozó hatóságok is sokat tehetnek a fertőzés kocká-
zatának csökkentése érdekében, például a nagykockázat vállalásának korlátozása vagy a 
pénzügyi fedezetek használatának ösztönzése révén. A modell nem kezeli a jegybank 
pénzügyi rendszerben betöltött stabilizáló szerepét, köztük a jegybank utolsó mentsvár 
funkcióját. Ez utóbbinak több oka is lehet, egyrészt a jegybank utolsó mentsvár funkció-
ját az intézkedések diszkrecionalitása miatt nehezen lehet beépíteni a modellbe,21 más-
részt valamennyi eddigi tanulmányt a jegybankok munkatársai készítettek, és félő, hogy 
az utolsó mentsvár, a funkció modellbe építése a bankok szintjén morális kockázathoz 
vezethetne. A szabályozó hatóságok válaszreakcióinak figyelmen kívül hagyása szintén a 
fertőzés kockázatának felülbecslését jelenti. 

7. táblázat 
A kockázat felül- és alulbecslésének forrásai 

A kockázat felülbecslésének forrásai A kockázat alulbecslésének forrásai 

A lehetséges banki válaszreakciók tagadása Fizetési és elszámolási rendszereken keresztüli 
(bankközi kitettségek leépítése, tőkeemelés) összefonódás f igyelmen kívül hagyása 

A lehetséges felügyeleti válaszreakciók tagadása Mérlegen kívüli tételeken keresztüli 
kapcsolódás f igyelmen kívül hagyása 

A lehetséges jegybanki lépésektől való Repópozícióktól való eltekintés 
eltekintés („túl nagy, hogy elbukjon") 

Nettósítás figyelmen kívül hagyása Részvények kereszttulajdonlása révén 
felmerülő kockázatok tagadása 

Nem konszolidált adatok használata 
Eltekintés a külföldről importált fertőzéstől 

Bilaterális kitettségek szétszórt voltának 
feltételezése 

Bankcsőd definíciója (alapvető tőke elvesztése) 

Év végi adatok használata 

A kockázat felülbecslésének újabb forrását az jelenti, hogy a modell eltekint a mérle-
gen belüli nettósítás lehetőségétől, és így adott esetben olyan kitettségeket is figyelembe 
vesz, ami egy bank fizetésképtelensége esetén nettósításra kerülhetne. A nettósítás lehe-
tősége a legtöbb országban, köztük Magyarországon22 nem automatikus, hanem szerző-
désbe kell foglalni, illetve csak bizonyos ügyletekre vonatkozik. A mérlegen belüli nettó-

21 Feltehetnénk, hogy az első, második stb. legnagyobb bank nem mehetne csődbe. 
22 Lásd 2001. évi LXX. törvény... 173. § [2004]. 
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sítás olyan szerződéses jogviszony, amely csőd esetén alkalmazható, és legtöbbször a 
betét a hitellel szemben nettósítható. Ezt az elvet követi az új bázeli tőkeegyezmény is, 
amely szerint a tőkekövetelmény-számítás a mérlegen belül nettósított pozícióra többek 
között akkor megengedett, ha a banknak van jogilag kikényszeríthető nettósítási megálla-
podása (Basel II... [2004] 139. § és 188. §). A nettósítás lehetőségének figyelmen kívül 
hagyása tulajdonképpen egy magasabb veszteségrátához vezet. A veszteségráták egész 
skálájának vizsgálata ugyanakkor lehetőséget ad arra, hogy a nettósítás hatását részben 
figyelembe vegyük. A veszteségráta paraméterként történő kezelésétől tanulmányomban 
a fertőzés korlátozott mértéke miatt tekintettem el, helyette a veszteségráta küszöbpontját 
vizsgáltam. A külföldi tanulmányokban a veszteségráták különböző értékei a nettósítás 
mellett egyben a kockázatcsökkentő módszerek - és így a repók, illetve a fedezett bank-
közi hitelek - mérlegelését is jelentik. Ezeknek az ügyleteknek az elemzésétől viszont 
eltekintettem. A rendelkezésre álló magyar adatoknak köszönhetően tanulmányomban 
erre nem volt szükség. 

Végül fontos kérdés az is, hogy a felhasznált adatok konszolidáltak-e, avagy sem. 
Nem konszolidált adatok esetében, mint amilyenek a magyar adatok, ugyanis a fertőzés 
kockázatát egyrészt felülbecsülik, másrészt viszont alulbecsülik. Egyrészt felülbecsüljük 
a kockázatot, hiszen azt feltételezzük, hogy az adott bankközi tranzakció nem a bankcso-
porton belül, hanem különböző bankok között zajlik. A szimuláció eredményeinek érté-
kelése során láthattuk, hogy valóban ez volt a helyzet, ami annak tudható be, hogy egy 
anyabanki-leánybanki relációban a bankok fedezet és limit nélkül is hajlandók egymást 
hitelezni. A hatás ugyanakkor nem teljesen egyértelmű, hiszen előfordulhat, hogy mind 
az anyabanknak, mind a leánybanknak ugyanazon harmadik bankkal szemben van kitett-
sége. így a harmadik bank követelésének visszafizetése nem egy, hanem két bank együt-
tes csődjének függvénye, ami ebben a szimulációs modellben a fertőzés kockázatának 
alulbecsléséhez vezet. 

A másik oldalról a kockázat alulbecslésének egyik eleme, hogy a bankközi piacon 
keresztüli fertőzésről szóló tanulmányok - jelen tanulmánnyal egyetemben - a bankok 
közötti kölcsönhatások modellezése során kizárólag a bankközi piacon keresztüli közvet-
len hitelezésre koncentrálnak, és eltekintenek a bankok hazai és külföldi fizetési és elszá-
molási rendszereken, illetve derivativ és repópozíciókon keresztüli összefonódásától. Holott 
a derivativ pozíciók mellett az egyéb mérlegen kívüli tételek, mint például a feltételes 
kötelezettségek, a garanciák, az ígérvények és a le nem hívott hitelkeretek rendszerkoc-
kázati hatása is igen jelentős lehet. Hasonlóan ehhez, a modellek nem kezelik a részvé-
nyek kereszttulajdonlása révén felmerülő kockázatokat sem. A modellek így vélhetően 
alulbecslik a fertőzés kockázatát. A fenti tételek rendszerkockázati hatása azonban meg-
lehetősen összetett, és így feltérképezésük meghaladja jelen tanulmány kereteit. 

A rendelkezésre álló adatok miatt a tanulmány csak Magyarország bankközi piacára 
koncentrál, azaz nem kezeli a külföldről importált fertőzést. Magyarországon - mint egy 
kis nyitott gazdaságban - számos bank külföldi anyabanki háttere mellett viszont a kül-
földről importált fertőzés sem hagyható figyelmen kívül. Az angol és a belga bankok 
esetén pedig ennek a fordítottjának, azaz a külföldre exportált fertőzésnek a vizsgálata 
lenne érdekes, hisz e bankok számos más bankközi piac aktív szereplői. 

Érdemes megjegyezni, hogy a magyar modelltől eltekintve, valamennyi eddigi euró-
pai tanulmány a felügyeletnek havonta jelentett aggregált adatokból becsüli a bilaterális 
pozíciókat tartalmazó bankközi mátrixot.23 A becslésében a bilaterális kitettségek szét-
szórt voltát feltételezik, ami Degryse-Nguyen [2003] szerint a fertőzés kockázatának 
alulbecslését okozza. A külföldi modellekben a fertőzés kockázatának alulbecsléséhez 

23 Az ebben a bekezdésben felsorolt kritikai megjegyzéseket a 7. táblázatban dőlt betűvel szerepeltettem. 
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vezet az is, hogy a tanulmányok a bankok csődjét az alapvető tőkéjük elvesztésével 
definiálták. Ez viszont meglehetősen konzervatív mértéknek mondható, hiszen egy bank 
az alapvető tőkéjének teljes elvesztése előtt már rég csődbe juthat. Az eddigi európai tanul-
mányokkal szemben további kritikaként fogalmazható meg, hogy év végi adatok felhaszná-
lásával készültek. Az év végi adatok azonban nem tekinthetők sem számviteli, sem operá-
ciós szempontból torzítatlannak, így a fertőzés súlyosságáról kapott kép félrevezető lehet.24 

A modell eredményeit a stressztesztek eredményeihez hasonlóan kell inkább értelmez-
ni. Számos gyenge pontja ellenére a modell segítségével lehetővé válik a fertőzés kocká-
zatának kvantitatív mérése. Emellett, mivel számos szerző készített már hasonló mód-
szertannal hasonló országtanulmányokat, ahogy láthattuk, lehetővé válik az egyes orszá-
gok bankközi piacon keresztüli dominóhatásának nemzetközi összehasonlítása. A szimu-
láció folyamatának korábbi, illetve későbbi időpontokban történő lefuttatásával pedig a 
fertőzés kockázatának időbeli változását is feltérképezhetjük. 

Következtetések 

A fertőzés valószínűsége és súlyossága meglehetősen országspecifikus, hiszen nagyban 
függ a bankközi piac volumenétől, illetve struktúrájától. Magyarországon a dominóhatás 
mind abszolút, mind relatív értelemben - még a meglehetősen szélsőséges esetekben is -
korlátozott. Ez főként azzal magyarázható, hogy a hazai bankok bankközi kitettségei 
meglehetősen alacsonyak mind a bankrendszer mérlegfőösszegéhez, mind a bankrend-
szer alapvető tőkéjéhez képest. 

2003-ban a fedezetlen bankközi hitelügyletek átlagos állománya 208,7 milliárd forint 
volt, ami a bankrendszer mérlegfőösszegének 1,71 százalékát, a korrigált alapvető tőké-
nek pedig a 19,05 százalékát jelentette. Az egyedi bankok szintjén ugyanakkor jelentős 
eltérések mutatkoznak. Létezik ugyanis olyan bank, amelynek fedezetlen bankközi ki-
tettsége az 50 nap átlagában a bank év végi mérlegfőösszegének 134 százalékát teszi ki. 
Az egyedi bankok adatainak átlagából számítva, a bankok bankközi kötelezettsége a 
mérlegfőösszegük 5,9 százalékát teszi ki, ami arra utal, hogy a kisebb bankok bankközi 
állománya relatíve magasabb. Degryse-Nguyen [2003] tanulmányából ismert, hogy 2002 
végén a 65 belga bank 792 milliárd eurós együttes mérlegfőösszegéből a bankok bankkö-
zi hitelállománya 176 milliárd eurót, azaz a mérlegfőösszeg 22,28 százalékát tette ki, 
míg a bankok bankközi betétállománya 228 milliárd euróra, azaz a mérlegfőösszeg 28,85 
százalékára rúgott.25 Ha azonban csak a belga bankok közötti hitel-, illetve betétállo-
mányt tekintenénk, a megfelelő értékek 25,98 milliárd euróra, azaz 3,28 százalékra, 
illetve 32,82 milliárd euróra, azaz 4,14 százalékra csökkennének. Ráadásul a teljes bank-
közi hitelállomány 50,5 százaléka fedezett, így a mérlegfőösszegre vetített százalékos 
értékek még alacsonyabbak.26 A két ország közötti eltérés tehát csak az első látásra meg-
döbbentő, a különbség azonban alapvetően nem jelentős. 

Ha a bankok kötelezettségállományát az alapvető tőkéjükre vetítjük, négy bank esetén 
haladja meg a bank átlagos bankközi kötelezettségállománya a bank korrigált alapvető 
tőkéjét, míg hat bank esetén az állomány magasabb, mint a bank maximálisan elveszthető 

24 Tanulmányomban - a rendelkezésre álló bilaterális adatoknak köszönhetően - a szimuláció inputját a 
2003. év 50 napjának adatai jelentették. 

25 Az Európai Monetáris Unió országaiban a kereskedelmi bankokra vonatkozóan 2001 végén a fenti két 
arány 22,6, illetve 26,2 százalékot tett ki (Degryse-Nguyen [2003]). Magyarországon a magyar bankok 
2003. december 31-i összesített mérlege alapján a megfelelő értékek 10,92, illetve 10,30 százalék volt. 

26 A pontos arány meghatározása azért nem lehetséges, mert nem tudjuk, hogy a fedezett pozíció mekkora 
része tartozik a külföldi, illetve a belga bankokkal kötött ügyletekhez. 



400 Lublóy Ágnes 

tőkéje.27 Az egyedi bankok adatainak átlaga 2003-ban 53,18 százalék, ami szintén arra 
utal, hogy a kisebb bankok - az alapvető tőkéjükhöz képest - relatíve magasabb bankkö-
zi kitettséggel rendelkeznek. A kiugró bankközi állományok azonban Magyarországon 
inkább atipikusnak, mintsem tipikusnak tekinthetők. Összehasonlításképp Upper-Worms 
[2003] elemzése szerint Németországban a 3246 bankból 2758 banknak, azaz a bankok 
85 százalékának a bankközi hitelállománya meghaladja a bank tőkéjét. A bankközi hite-
lek és a bank tőkéjének átlagos hányadosa 2,96, de a szövetkezeti bankok, illetve a 
takarékbankok központi bankjainak fenti hányadosa 14, míg a kereskedelmi bankoké 
4,64 körül van. A fenti elérés mindenképpen szignifikáns. 

A fenti tények együttes eredőjeként - alapvető tőkéhez képesti alacsony állományok, 
mérsékelten koncentrált bankközi piac - nem meglepő a hazai dominóhatás korlátozott 
mértéke. Nemcsak a fertőzés bekövetkezésének valószínűsége alacsony, hanem a fertő-
zés súlyossága is. Angol terminológiával élve: a magyarországi bankközi piacon keresz-
tüli fertőzés a lowprobabily-low impact jellemzőkkel írható le. 

További kutatást igényel ugyanakkor, hogy melyek a dominóhatás feltérképezésének 
szabályozási, felügyeleti következményei azon túl, hogy jelenleg biztonságban érezzük 
magunkat. Mivel a szimuláció önmagában egyszerű, van mód olyan további forgató-
könyvek vizsgálatára, mint mi az a rendszerszintű kitettségi fok, rendszeren belüli kitettségi 
koncentráció, amikor a stabilitásért felelős intézményeknek jobban oda kell majd figyel-
niük. Megválaszolandó kérdés maradt az is, hogy miként kell alakulnia a hazai bankközi 
piacnak ahhoz, hogy a változások érdemben növeljék a rendszerkockázatot. Különösen 
Magyarországnak a Gazdasági Monetáris Unióhoz való csatlakozása kapcsán, amikor is 
a bankközi piac szerepének további növekedése prognosztizálható, hiszen a bankok már 
nem csak a magyar bankoktól vehetnek majd fel hazai fizetőeszközben denominált hitelt. 
Tisztán kell látnunk, hogy ez, a regionális eurózónabeli pénzközpontok kialakulásával 
egyetemben, megnöveli a külföldről importált fertőzés valószínűségét. 

Hivatkozások 

1 9 9 4 . ÉVI XLII. T Ö R V É N Y . . . [ 2 0 0 4 ] : 1 9 9 4 . évi XLII. törvény az Export- import Bank Részvénytár-
saságról. Complex CD jogtár. Letöltve: 2 0 0 4 . június 2 1 . 1 3 ó. 1 8 o. 

1 9 9 6 . ÉVI CXII. TÖRVÉNY. . . [ 2 0 0 4 ] : Az 1 9 9 6 . évi CXII . törvény a hitelintézetekről és pénzügyi 
vállalkozásokról. Complex CD Jogtár . Letöltve: 2 0 0 4 . június 1 7 . 1 0 ó. 2 4 p. 

2 0 0 1 . Évi XX. TÖRVÉNY. . . [ 2 0 0 4 ] : 2 0 0 1 . évi XX törvény a Magyar Fejlesztési Bank Részvénytár-
saságról. Complex CD jogtár. Letöltve: 2 0 0 4 . június 2 1 . 1 3 ó. 2 8 p. 

2 0 0 1 . ÉVI LXX. TÖRVÉNY. . . 1 7 3 . § [ 2 0 0 4 ] : 2 0 0 1 . évi L X X . törvény a tőkepiacról. Complex C D 
jogtár. Letöltve 2 0 0 4 . december 1 5 . 1 3 ó. 1 0 p. 

A L L E N , F . - G A L E , D . [ 2 0 0 0 ] : Financial Contagion. Journal of Political Economy. Vol. 1 0 8 . No. 1 . 

1 - 3 3 . o. 
BALOGH C S A B A - G Á B R I E L PÉTER [ 2 0 0 3 ] : Bankközi pénzpiacok fejlődésének trendjei . Magyar Nem-

zeti Bank Műhelytanulmányok, 28. sz. 
BASEL II... [ 2 0 0 4 ] : Basel II: International Convergence of Capital Measurement and Capital Standards: 

a Revised Framework. Basel Commit tee Publications No. 107. Basel Committee on Banking 
Supervision. Bank for International Settlements. 

BORGATTI , S . P . - E V E R E T T , M . G . - F R E E M A N , L .C. [ 2 0 0 2 ] : Ucinet for Windows: Software for Social 
Network Analysis. Harvard, MA, Analytic Technologies. 

27 A fertőzés bekövetkezésének szükséges, de még nem elégséges feltétele, hogy a bank bankközi hitelál-
lománya nagyobb legyen, mint a bank tőkéje. 



Dominóhatás a magyar bankközi piacon 401 

DEGRYSE, H . A . - N G U Y E N , G . [ 2 0 0 4 ] : Interbank Exposures: An Empirical Examination of Systemic 
Risk in the Belgian Banking System. National Bank of Belgium Working Paper, No. 43. 

D I A M O N D , D. W . - D Y B V I N G , P. H . [ 1 9 8 3 ] : Bank Runs, Deposit Insurance and Liquidity. Journal of 
Political Economy, Vol. 9 1 . No. 3 . 4 0 1 - 4 1 9 . o. 

EISENBERG, L . - N O E , T. [2001]: Systemic Risk in Financial Systems. Management Science, Vol. 
47. No 2. 236-249. o. 

E L S I N G E R , H . - L E H A R , A . - S U M M E R , M . [ 2 0 0 2 ] : Risk Assessment for Banking Systems. 
Österreichische Nationalbank Working Paper, No. 79. 

ELSINGER, H . - L E H A R , A . - S U M M E R , M . - W E L L S , S . [ 2 0 0 4 ] : Using Market Information for Banking 
System Risk Assessment. Kézirat, letölthető: http:/ /www.vwl.uni-muenchen.de/ls_marin/ 
hmoeller/summer.pdf. 2 0 0 5 . január 3. 1 2 ó. 1 1 p. 

FREIXAS, X . - P A R I G I , B. M . - R O C H E T , J . - C H . [ 2 0 0 0 ] : Systemic Risk, Interbank Relations and Liquidity 
Provision by the Central Bank. Journal of Money, Credit and Banking, Vol. 32. augusztus. 

FURFINE, C. [ 1 9 9 9 ] : Interbank Exposure: Quantifying the Risk of Contagion. Bank for International 
Settlements, BIS Working Papers, No. 70. 

JAMES, C. [1991]: The Losses Realised in Bank Failures. The Journal of Finance, Vol. 46. No. 4. 
1223-1242. o. 

K A U F M A N , G. [1994]: „Bank Contagion: A Review of Theory and Evidence". Journal of Financial 
Services Research, Vol. 8. 123-150. o. 

LUBLÓY Á G N E S [2004]: A magyar bankközi piac rendszerkockázati vonatkozásai. MNB Füzetek, 
10. sz. 

STRESSZTESZT... [2001]: Stresszteszt. A banki portfoliók piaci és hitelkockázatának megítélése a 
bankrendszer stabilitása szempontjából. Megjelent: Jelentés a pénzügyi stabilitásról. Tanulmá-
nyok. Magyar Nemzeti Bank, Budapest, 2001. február. 51-67. o. 

U P P E R , C . - W O R M S , A . [ 2 0 0 2 ] : Estimating Bilateral Exposures in the German Interbank Market: Is 
there a Danger of Contagion? Deutsche Bundesbank Discussion Paper, No. 9. 

VÁRHEGYI É V A [ 2 0 0 2 ] : Bankvilág Magyarországon. Helikon Kiadó. Budapest. 
W E L L S , S. [2002]: UK Interbank Exposures: Systemic Risk Implications. Bank of England Finan-

cial Stability Review, december. 175-182. o. 



Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. április (402-416. o.) 

BRÓDY ANDRÁS 

A multiplikátor és története 

A multiplikátor Keynes elméleti eszköze. Ezzel bizonyítja be és számítja ki a költség-
vetési többletkiadás jótékony következményét. A pénztöbblet élénkítő hatását elő-
ször Hume írta le. A multiplikátor elvének valamilyen változatát mint a gazdasági 
elemzés és hatásvizsgálat alapvető és gyakran használt eszközét sok szerző vizs-
gálta. Megérdemli, hogy újból szemügyre vegyük, mert van eddig fel nem ismert mon-
danivalója is.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: B22, C67. 

A multiplikátor a tóba dobott kő hullámainak leírása. A szokásos - természetes, normális 
- állapotban, tehát egyensúlyban lévő vagy ennek tekintett gazdaság kimozdulását ábrá-
zolja, ha azt valamilyen külső hatás éri. Ez a hatás vagy impulzus lehet „extenzív". Példa 
erre a j ó vagy rossz termés, a kivitel vagy behozatal hirtelen fellendülése vagy zuhanása, 
földrengés, szökőár és egyéb más baj vagy kedvező fordulat. De eredhet „intenzív" 
változó módosulásából vagy módosításából is. Példa erre a pénz hirtelen többlete, az 
árak oldaláról érkező késztetés, emelkedés vagy csökkenés, a hitel bővülése vagy apadá-
sa, a kamat rátájának változása és így tovább. Általában tehát bármilyen gazdasági hatás, 
aminek terjedését szeretnénk alaposabban megismerni. 

A változás tovagyűrűzése és halmozódása rég felkeltette a gazdaságot vizsgálók fi-
gyelmét. Ez az első gondolati lépés a mozgás (a dinamika) felé vezető úton, és az egyen-
súly (egyenletes növekedés) megbomlását figyeli meg. A gondolatban elvégzett kísérlet a 
mozdulatlan vagy ismétlődő, önmagát újratermelő vagy helyreállító egyensúly (vagy vál-
tozatlan arányú növekedés) állapotából indul, de a gazdasági folyamat általános elmélete 
felé törekszik. 

A szemlélet így jut túl az eltérő állapotok egyszerű összevetésén, a komparatív stati-
kán. Meghaladja ennek szűkebb világát, de még nem teljesen dinamikus. Már tartalmaz-
za a mozgás és változás lehetőségét, sőt ennek nemcsak minőségi, hanem mennyiségi 
oldalát is látja, de még nem foglalkozik közelebbről az idő szerepével. Nem mutatja 
meg, mert még nem tudja vagy nem is kívánja leírni a mozgás vélhető időbeli menetét. 
Az egyensúlyból indul ki, nem a mindennap egyensúly nélküli átmeneti állapotából. 
Másik állapothoz visz, vagy e felé tart. Ezért kedvenc feltétele a ceteris paribus, annak 
feltételezése, hogy e mozgás folyamán minden egyéb ide nem tartozó, meg nem említett, 

* A kérdésfelvetésért és a kézirat többszöri gondos bírálatáért köszönettel tartozom Vanicsek Máriának. 
Az ÁKM mérlegek felhasználásában Forgon Mária segített. Az esetleges hibákért, amelyek a dolgozatban és 
a számításokban még megmaradhattak, enyém a felelősség. A kutatást az OTKA a T 049504 ny. szám alatt 
támogatja. 

Bródy András az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének ny. tudományos tanácsadója. 
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pontosan le nem írt feltétel változatlan és szilárd marad. Ez tehát még nem a minden 
porcikájában mozgó dinamika. A gazdaság nem ölti differenciálegyenlet vagy variációs 
egyenlet formáját. A helyi változás körében maradunk. Egyedi változó (vagy vektorválto-
zó) „kizavarásának" következményeit, menetét és eredményét számítjuk ki. A helyzetek 
puszta összehasonlítása helyett az egyik egyensúlyi helyzetből a másikba vezető utat kutat-
juk, és a többi változást „lefagyasztjuk", vagyis elhanyagoljuk. Emiatt azonban a valódi 
mozgás sokrétűségét még csak durván tudjuk megközelíteni. Ezért eshetünk bele néha abba 
a csapdába, ahova a csak közelítő, de mégis abszolútnak tekintett eredmény vezet. 

A tanulmány három fő részből áll. Az első a kérdés irodalmi történetét vázolja. A 
második a gazdaságmatematika idevonatkozó összefüggéseit magyarázza meg és foglalja 
össze, ezeket némiképpen kiegészítve és általánosítva. A harmadik rész egy tényleges és 
mai számszerű statisztikai vizsgálatot végez el az első két részben kifejtett elmélet segít-
ségével. A kapott eredményt végül rövid elméleti és gyakorlati összegzés foglalja össze. 

Az elmélet története 

Hume a pénztöbbletről 

Hume közel 250 éve írt tanulmánya ma is friss és üde. A pénztöbblet élénkítő hatását 
tárgyalja: „... ahova a pénz a korábbinál bőségesebben ömlik, ott minden új arcot ölt: a 
munka és az ipar életre kap; a kereskedő vállalkozóbbá válik, a gyáros szorgalmasabbá és 
képzettebbé, még a földműves is élénkebben és figyelmesebben ballag ekéje után." Persze 
tudja, hogy a pénztöbblet az árak emelkedését is kiváltja. De ez „nem következik be rögtön 
gyarapodása után, mert kell némi idő arra, amíg a pénz az egész államon keresztülfutva 
minden rendű emberen érezteti hatását". Leírja, ahogy a többletpénz a gazdaságban szerte-
áradva a termékek egyre nagyobb többletét mozgatja. A Napkirály uralmának utolsó évéről 
pedig megállapítja, hogy a pénz mennyisége háromszor olyan gyorsan nőtt, mint az árak. 
Ezért azt tanácsolja a pénzzel kapcsolatban: „a jó politika csak az, ha azt a lehetőség szerint 
bővülőben tartjuk, mivel akkor eleven marad a nemzetben az iparkodás szelleme, és gyara-
podik a munka állománya, ebben áll minden igazi erő és gazdagság."1 

A fellendülés kumulatív folyamatának leírása szemléletes. A minőségi és mennyiségi 
kérdések részletei csak később bukkannak fel az irodalomban. A folyamat azért kumula-
tív, mert az új pénz minden fordulatával, vagyis minden új vásárlással új árutömeget 
mozgat. De még nem világos, hogy végül az eredeti összeg hányszorosa mozdul meg. 
Nem merül fel még az a kérdés sem, hogy ez mennyi idő alatt, tehát milyen gyorsan 
történhet meg. Mindez világos és jól meghatározott mennyiségi feleletet igényel. A pon-
tos válasz azonban csak jó és megbízható statisztikai adat, valamint megfelelő elmélet és 
értelmezés alapján adható. 

A matematikai gazdaságtan hajnala 

A matematika és a statisztika felhasználásához tehát a gazdasági gyakorlat kérdései ve-
zetnek el. A tisztán minőségi következtetések már nem elegendők az állami beavatkozás 
kellő és részletes alátámasztásához. A vélt teendők szakszerű és részletes kidolgozásához 
mennyiségi vizsgálatra és tanácsra van szükség. Ennek szükségességét az első világhábo-

1 Hume [1890] 50. és 53. o. Új fordítás, mert a gondolat eleven maradt, de eredeti magyar fordítása mára 
érezhetően avulttá vált. 
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rú hadi gazdálkodása mutatta meg. A reménytelenül befulladó hadi termelés, a hadtáp 
várt szállításainak fennakadása, a muníció és szén váratlan hiányai nyilvánvalóan a rossz 
adatok és rossz tervezési elméletek következményei voltak. Lassan kialakul ezért az 
országok termelési lehetőségeinek és hadi potenciáljának jobb mérési eljárása: a nemzeti 
jövedelem számítása. Ezzel mind a civil, mind pedig a katonai termelést megszabó kapa-
citások felmérése, valamint a gazdaság állami befolyásolásához és irányításához szüksé-
ges új elméletek kidolgozásának igénye és lehetősége is a kutatás tárgyává válik. 

A matematikának a gazdaságtannal való együttműködése szorosabban Ragnar Frisch, 
az első Nobel-díjas közgazdász személyéhez kötődik, aki - a statisztikai elméletből a 
gazdaságtan elméletébe átköltözve - nemcsak az ökonometria szót találta ki, de az 
Econometrica című folyóirat első számának beköszöntőjében vázolta az új tudomány és 
új folyóiratának általános feladatait is. Egyébként ő is foglalkozott már az „impulzus" és 
a „propagáció", a lökés és a tovaterjedés kérdéseivel, bár ebben Kahn (és még inkább 
Kalecki) megelőzte.2 

A termelés központi befolyásolásának kérdését, a multiplikátor első eszméjét még 
Wicksell vetette fel újra, de csak Keynes (és tanszéke, a „Cambridge Circus" - főként 
Kahn és Meade) munkája nyomán kaptunk rá választ. Kahn a „beruházási multiplikátor" 
működését fogalmazta meg. Arra keresett feleletet, hogy a beruházási iparok fejlesztése, 
és az itt alkalmazott pótlólagos munkások pótlólagos bérének elköltése hogyan és mennyire 
növeli a fogyasztási iparok piacát, és ezzel hogyan érhető el a foglalkoztatás további 
növekedése. A kérdés felvetése és a megoldására alkalmazott gondolat Marx hatását 
mutatja. Bár nem biztos, hogy Keynes vagy tanítványai ismerték és figyelemmel kísérték 
a szovjet tervgazdaság kezdeti vitáit, például Feldman [1928] írásait, de a beruházási és 
fogyasztási termékeket gyártó ágak (a gyakorlatban csak önkényesen és hibásan végre-
hajtható) tagolása a marxi termelési séma alapulvételére utal. 

Csak Kaleckinél kerül sor az általános mozgást leíró, a lökés hatására meginduló cik-
lust is magyarázó modell felépítésére. Mindez több, teljesen új kérdést vetett fel. Mate-
matikailag ez vezetett el először a geometriai sorhoz, mint ami a hatás további terjedését 
és kumulálódását hivatott ábrázolni. E végtelen haladvány véges határértékének, a folya-
mat teljes összegének és tartamának leírása az, amire a multiplikátor elmélete korlátozó-
dik. Ez nem a teljes gazdasági mozgás elmélete. De követi az adott „intézkedés" nyomán 
induló, kibontakozó, majd lecsendülő hatásláncolatot. 

A történelmi időszerűség 

Az állam élénkítő szerepének vizsgálatát ekkor az teszi különösen szükségessé, hogy 
harmincas évek világválságát mindenütt állami közmunkával próbálják enyhíteni. Roose-
velt Amerikája a Hoover völgyzárógátat építi. A „New Deal" bevezetése új és olcsóbb 
energetikai bázist teremt. Hosszú távra ez bizonyult a legeredményesebbnek. Hitler Né-
metországa autópályákkal és fegyverekkel készül a villámháborúkra. A munkanélküliség 
itt csökken a leggyorsabban, de a hatalmi készülődés új világháborúra vezet. Sztálin 
Szovjetuniója gépgyárakat, kolhozokat, traktor- és gépállomásokat épít. Ez éhínséget 
vált ki, mert a gépekért cserébe túl sok olcsó mezőgazdasági terméket kell exportálni. 
Három ország, három megoldás. Nem mindegy, mibe, miért és hogyan fektetünk be. 

2 Frisch [1933], Kahn [1931], Kalecki [1932] és [1933], Közülük azonban csak Kalecki ment tovább, és 
mutatta meg, hogyan és miért csap át az ilyen (akár növekvő, akár csökkenő) kumulálódó mozgás a saját 
ellentettjébe. Azaz ő állította fel az első olyan matematikai modellt, amely egyaránt magyarázni kívánta a 
gazdaság növekedését és ciklusát, valamint ezek sebességét és tartamát is. 
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Összevont változókkal dolgozva, egyetlen egyöntetű, egyaránt fogyasztható vagy fel-
halmozható jószág előállítását vizsgálva, nem kaphatunk választ az éppen részleteiben 
sorsdöntő kérdésre. A multiplikátor elmélete pedig éppen ilyen, a gazdaságot homogén 
egésznek tekintő leírás következménye. Keynes ezért igen óvatosan veszi át Kahntól a 
multiplikátor elméletét, és az a továbbiakban az összevont mutatóra, a fogyasztási és a 
beruházási határhajlandóságra épít. A multiplikátor értékére műve hetedik fejezetében 
több becslést is ad. Először 10-nek, később 5-nek, de legalább 3-nak, illetve 2,5-nek 
tartja. Mivel a multiplikátor a megtakarítási határhajlandóság reciproka, ezek az értékek 
rendre a jövedelem 10, 20, 33 és egyharmad, illetve 40 százalékos megtakarításának 
felelnek meg. 

Keynes [1936/1965] jól látja, hogy a multiplikátor időbeli és térbeli változása tág hatá-
rok közt mozog. (Ezt a harmadik rész gyakorlati számításai is példázzák). Az idő folya-
mán azonban a fogyasztás részesedése jellemzően megváltozik a gazdaság ciklikus inga-
dozása miatt.3 Térben pedig az egyes országok gazdaságai és e gazdaságok egymástól 
eltérő ágai eltérő értékű multiplikátorhoz vezetnek. Az ilyen kérdéseket csak részlete-
sebb, sokszektoros modell képes világosan leírni és kezelni. A használható modell és 
adatai csak később állnak rendelkezésre, főként Leontief működése és részletes adatgyűj-
tése nyomán. Leontief éppen azért alkotja meg modelljét, mert azt tapasztalja, hogy az 
összevont gazdasági mutató bizonytalan támpont, mert a kölcsönös összefüggés a gazda-
ság egyes ágaiban eltérően alakul. A multiplikátor végül csak Thijs ten Raa [1995] és 
Zalai [2000] munkáiban válik az eltérő „zártságú" modellek általános lineáris elméletévé.4 

A matematikai apparátus 

Röviden összefoglalom az egy- és sokszektoros multiplikátor ismert elméletét. Kiegészí-
tem három, eddig még nem tárgyalt kérdéssel. Az első a multiplikátor hatásának időbeli 
lefolyása. A második kérdés csak a többszektoros modellre vonatkozik, és különbséget 
tesz az egyensúlyi és nem egyensúlyi multiplikátor közt. A harmadik a duális multiplikátor 
gondolata. Ez is csak a többszektoros modellben válik világossá, bár az összevont modell 
értelmezését is gazdagítja. 

Feltesszük tehát, hogy a gazdaság minden szereplője a hozzá érkező pénztöbblet ugyan-
azon a < 1 hányadát költi el. Ez a hányad a fogyasztási határhajlandóság. így növekvő 
és végtelen haladvány jön létre. E haladvány összegének képlete és kialakulásának folya-
mata a következőképpen adódik. Jelölje a haladvány teljes összegét q. Ekkor a folyamat 
egymásra következő lépései, egységnyi összeg megérkezéséből kiindulva 

q = 1 + a + a1 + ... + a" + .... (1) 

Jól ismert matematikai eredmény az, hogy bár e haladvány végtelenül sok tagból áll, 
szeletei mégis mindig korlátosak maradnak, Ha ugyanis az „a" értékkel megszorozzuk 
az előbbi sort, akkor tagjai rendre azonosak az előbbi haladvány minden tagjával a máso-
dik tagtól kezdve a végtelenig. Azaz 

aq = a + a2 + a 3 + ... + an+x + ... = q - 1. (2) 

3 Ki fog derülni az is, hogy a multiplikátor hatása késleltetett. Késése hosszabb, mint a rövid gazdasági 
ciklusok tartama. A ciklus folyamán megváltozó érték becsléséhez szükség lenne a ciklus modelljére, tehát 
a várható ingadozás dinamikájára is. Ez utóbbi kérdésre e tanulmány keretei közt csak később és közvetve 
utalok. 

4 A multiplikátor nyíltsága a munkaerő, a külkereskedelem, a pénzügyi transzferek és a felhalmozás 
szektorainak beillesztésével fokozatosan „bezárható". 



406 Bródy András 

Ebből átrendezés utján adódik 1 = (1 - á)q, tehát 

q = (1 - a)-K (3) 

Vagyis ha az (1) haladványból levonjuk az ű-val szorzott önmagát (aq minden tag-
ját), akkor ennek összes tagja kiesik, az első, egységnyi tag kivételével. Ezért q - aq = 
= (1 - a)q = 1. így tehát (1 - a) nem lehet más, mint q reciproka.5 A konvergencia 
alapvető feltétele pedig az, hogy a tagok kellő gyorsasággal konvergáljanak zérushoz.6 

Fontos és eddig nem érintett kérdés azonban az is, hogy ha a haladvány egyes tagjai 
rendre egy-egy időegységgel később keletkeznek, akkor e folyamat hány időegység alatt 
megy végbe. A mindenkori késést itt a megfelelő taggal kell súlyozni. Ekkor a késések 
haladványa, amelynek összegét jelölje most k, a következő alakú: 

k = a + 2a2 + ... + na" + ... (4) 

Ennek a sornak összege is véges, bár az előbbinél láthatóan lassabban konvergál. Az 
(1 - a) értékkel való beszorzás után k az előbbi (2) alakú haladvánnyá alakul át, azaz 
(1 - a)k = aq. így tehát (1 - a)k = aq = a/(l - a). Ezért a (4) képlet szerinti halad-
vány összege a( 1 - a)'2 = (1 - a) 2 - (1 - a)A. Ebből következik, hogy a késleltetés át-
laga, vagyis az átlagos késés 

k/q = (1 - a)'1 - 1. (5) 

A késés ezért éppen egy időegységgel kisebb a multiplikátor számértékénél. Ha a 
multiplikátor értéke 10, akkor átlagos késleltetése 9 időegység. Szándékosan nem adtam 
meg az időegység nagyságát, mert ez eltérő hosszúságú lehet, attól függően, hogy mi-
lyen gazdasági folyamatot ír le a haladvány. Ha tehát a pénz forgalmáról van szó, és a 
jövedelmi multiplikátor késését számítjuk, akkor az időegység a pénzforgás sebességétől 
függ. Más folyamatok összegezett időigénye is kiszámítható. De ez esetben a megfelelő 
folyamat hossza szabja meg az időegység tartamát. Az egyes termelt áruk gyorsabban 
vagy lassabban készülnek el, egy varroda, gépgyár, papírgyár, hajógyár felépülése is 
más-más időtartamot igényel. Ezért fontos az, hogy ne összevont mutatóval dolgozzunk, 
hanem részletesen ismerjük meg a gazdaság egyes ágaiban lezajló valóságos és egymás-
tól időigényükben jelentősen eltérő különféle eseményeket. Éppen ezt a feladatot teszi 
könnyebben megoldhatóvá Leontief-mátrixos modellje. 

A mátrixos multiplikátor 

A részletezett mátrixos alakú multiplikátor Leontief nyílt statikus modelljének általános 
megoldása. Ez az úgynevezett Leontief-inverz, amelynek értéke és ennek „késleltetése" 
az előbbihez hasonló képletek szerint alakul.7 Összegének képlete és a késleltetés időbeli 
egységeinek számításmódja azonos, de most már a megfelelő mátrixos alakban kell mindezt 
felírni. Ha Leontief inverzét Q jelöli, akkor az előbbi haladványoknak megfelelően 

Q = (1 - A)-1 = 1 + A + A2 + ... + A" + . (1*) 

5 Ezt „bizonyította" Meade is, amikor megállapította, hogy a multiplikátor teljes összegéből éppen az 
eredeti befektetés takarítható meg. Ha a fogyasztásai hajlandóság értéke a, akkor az s megtakarítási hajlan-
dóság éppen az j = 1 - a értékkel egyenlő, mivel a + s = 1 . 

6 Például az 1 + 1/2 + 1/3 + ... + 1 In + ... sor összege már nem véges, bár ennek tagjai is zérushoz 
tartanak. Mégis túl lassan csökkennek ahhoz, hogy a sor összege véges maradhasson! 

7 Éppen ezért ma Leontief-inverzét az irodalom a Leontief-multiplikátor néven is említi. 
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Az összes késleltetés pedig, amit most jelöljön K 

K = A + 2A2 + ... + nAn + ... = Q2 - Q. (4*) 

Az előbbiekhez hasonlóan adódik az átlagos késleltetés is: 

K./Q = (Q2 - Q)./Q = Q2./Q - I. (5*) 

Itt I olyan négyzetes mátrix, amelynek minden eleme egységnyi. Az eltérés itt csak az, 
hogy az átlagos késés számítása esetében a mátrixos képlet nem egyszerűsíthető, ezért az 
inverzmátrix négyzetének minden egyes elemét el kell osztani magával az inverz megfe-
lelő elemével. Az így kapott hányadosból kell minden cellában egységnyi összeget levon-
ni. (Ezt az elemenkénti osztást jelzi a pontozott ./ törtjel). A kétfajta osztás nem tér el 
egymástól a skalárokkal végzett műveletek esetén, elvégzése azonban figyelmet kíván a 
mátrixokkal végzett operációk esetében. 

A hatványsor véges értékének feltétele is kissé módosul mátrixok esetében. Ugyanis itt 
az A mátrix, azaz a folyó ráfordítások („fogyasztások") legnagyobb sajátértéke határoz-
za meg a haladvány konvergenciáját. Ennek kell tehát kisebbnek lennie az egységnél. 
Ez, és csak ez biztosítja a hatványsor tagjainak zérushoz való tartását.8 A Q mátrix 
oszlopainak összege az ágazati multiplikátor összege. Az /-edik oszlop azt mutatja, hogy 
az ebbe az ágazatba befektetett egységnyi többlet összegezett hatása mekkora volt vagy 
mekkora lesz a többi ágazatra.9 Ezek az oszlopösszegek általában eltérnek egymástól. 
Hasonló eltéréseket mutat a késleltetést kifejező mátrix elemeinek átlaga, amely a szektor 
folyamatainak átlagos késését fejezi ki. 

A multiplikátorok és késések eltérése 

Az általános esetben, a nyilvánosságra került inverzek oszlopait összegezve tehát egy-
mástól eltérő értékeket kapunk. Ezt az eltérést a szakirodalom az eltérő gazdaságok elté-
rő szerkezetére vezeti vissza. Én is így értelmeztem az eltérő eredményeket e vizsgálat 
elvégzése előtt. A gyakorlati számításokon dolgozva azonban feltűnt, hogy a multiplikátor 
eltérése követi a mindenkori árak rendszerének az egyensúlytól való eltérését. Ezért arra 
a következtetésre jutottam, hogy a multiplikátor (és a késés) szórása nem a gazdaság 
belső és kölcsönös kapcsolatait és általános arányait jellemzi, hanem az épp érvényes 
árak rendszerének pillanatnyi állapotát. 

E meglepő állítás indokolásában az ismert mátrixelméleti tételből indulok ki, amely 
szerint egy nem negatív és nem reducibilis mátrix minden oszlopösszege azonossá tehető 
egy bizonyos pozitív diagonális mátrix segítségével elvégzett hasonlósági transzformáció 
segítségével.10 E transzformáció gazdasági értelme egyszerűen megfogalmazható, és 
könnyen érthető. A gazdasági rendszer olyan új árakra számolható át, amelyek minden 
ágazatban azonos nyereségrátát adnak. 

Ez az árrendszer az úgynevezett értékarányos árak rendszere, és (többek közt) a mun-
kabérek teljes ráfordításaival arányos.11 Ezen az áron számolva, most már minden egyes 

8 Ez a rendszer „produktív" voltát jelenti. Vagyis az a feltétel, hogy létezzen olyan pozitív teljes terme-
lési x vektor, amelyre Ax < x, tehát a termelési folyamat végrehajtása után valami pozitív többlet maradjon. 

9 A hatásláncolat ugyanis az időben előre és hátrafelé tartva egyformán elképzelhető. 
10 Ez a Perron-Frobenius-tételből következik, A transzformációt az egyértelmű és egyetlen pozitív saját 

vektor arányaival kell elvégezni, s a közös oszlopösszeg a mátrix legnagyobb sajátértéke lesz. 
11 Tekinthetjük azonban ezt akár az összes energia, akár az összes adótartalom, vagy akár az összes 

importtartalom arányát mutató árnak is. Mint ezt már régebben megmutattam, az ilyen árrendszer nem 
ágazatspecifikus. Ezért bármely ráfordítás teljes összegét ugyanazon mátrixból alkotott „multiplikátor" méri. 
Az árarányoknak e rendszere nem a befektetett tőkével arányos, hanem Ricardo árarányainak felel meg. 
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szektor megtakarítási határhajlandósága azonos. A mátrix segítségével számított 
multiplikátor, vagyis a Leontief-inverz megőrzi ezt a tulajdonságot. Ezen az új árrend-
szeren mérve, az inverz oszlopösszegei tehát azonossá válnak, azaz minden szektorban 
azonos a multiplikátor. Értéke ekkor pedig nem lehet más, mint a Q inverz mátrix pozitív 
és legnagyobb sajátértéke. Az átlagos késés a kapott mátrix oszlopaiban álló késleltetések 
átlaga és nyilván ez az érték is hasonlóan fog viselkedni. Mivel ilyen esetben a multiplikátor 
és a késés is minden szektorban azonos, semmiképpen sem képviselheti az általánosság-
ban eltérő kapcsolatokat. Az eltérő kapcsolat persze kifejezésre jut a különböző gazdasá-
gok eltérő árában, de nem ez jellemzi az egyensúlyi áron kiszámított multiplikátor és 
késés értékét, mert az már azonossá vált, mégpedig éppen azért, mert egyensúlyi árra 
számoltuk át. 

A duális oldal 

Ha az z'-edik szektor ^ mennyiségű terméket vagy szolgáltatást ad el a fc-adik szektornak, 
akkor ennek ellenértéke, a pénz az ellenkező irányba halad, és k-adik fizet z'-ediknek. A 
multiplikátor az a.k együtthatók, vagyis hányadok végtelen láncolatát összegezi. Az együtt-
hatók az egyes szektorok önköltségének százalékai, a százból hiányzó százalék a megta-
karítási ráta. Ugyanakkor ezek az együtthatók átszámíthatók a teljes kibocsátott termelés 
alapján az egyes szektorok eladásainak piaci elosztási százalékává is. Ekkor azonban 
nem az eddig tárgyalt, hanem egy ehhez hasonló, de másik inverz vagy multiplikátor 
keletkezik. Ez a jövőben piacra kerülő termék és szolgáltatás fokozatosan kiépülő, előál-
lításra kerülő láncolatának összege. Ha tehát az ismert multiplikátor értelmezése az, hogy 
a pénz keltette tovaterjedő élénkülés mértékét adja, akkor ez a másik mérőszám, az új 
mátrixból képzett inverz sorösszege az illető szektor egységnyi termelése által gerjesztett 
anyagi folyamat végső eredménye. 

Egyébként mindkét hatásláncolat egyaránt előre és hátrafelé is értelmezhető. Ebben a 
formában, akár az egyszerű mechanikai példákban, a folyamat mindkét irányban, mind-
két oldala szerint egyformán elgondolható. Az ilyen mozgás nem irreverzibilis, az idő 
nyila mindkét irányban egyformán képes működni benne.12 Matematikailag itt az úgyne-
vezett dualitást használjuk ki, amely szoros és szigorú összefüggést teremt a két mátrix 
közt. Mi felel meg azonban ennek a gazdaság ábrázolásában, hogyan értelmezhető ez a 
gazdasági folyamatok világában. Itt is a klasszikus gazdaságtan legfőbb felismerése adja 
meg az értelmezés kulcsát. A gazdasági életben minden dolognak, cselekvésnek és folya-
matnak két oldala van: használati értéke és csereértéke. 

Most tehát a másik oldalra, a valóságos áruk és szolgáltatások halmazainak világába 
lépünk át. Felkészülhetünk arra, hogy itt a dolgok kissé másképpen mutatkoznak meg, és 
más képzeteket is keltenek bennünk.13 Ezek hiányoznak a multiplikátor eddigi felfogásá-
ból, és óhatatlanul új kérdéseket vetnek fel a maguk földhözragadt tárgyiságában. Míg az 
imént a pénz akadálytalanul futott körbe „az állam minden rendű embere közt", a pénz-
forgalom egységes és természetesnek tűnő hazai keretébe zárva a folyamatot, most a 
világ hirtelen kinyílik, és elveszti zártságát. Itt az tűnik természetesnek, hogy a termék és 

12 Baj, pontosabban átfogóbb értelmezés szükségessége csak akkor merül fel, ha a tőkebefektetés irrever-
zibilitása miatt beleütközünk a folyamat megfordíthatatlanságába. Ezt azonban, mivel itt csak folyó ráfordí-
tásokról van szó, kizárjuk megfontolásainkból. 

13 A duális összefüggések értelmezésével, bár ezzel új elemzési lehetőség nyílik meg, az irodalom eddig 
még alig foglalkozott. Ezt az oldalt először Augusztinovics [1996] mutatta be teljes általánosságában. Az 
összevont mutató esetében ez a kétféle lehetőség szintén megragadható, de eddig szunnyadóban volt, illetve 
nem került éles megkülönböztetésre. 
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szolgáltatás nagyobb vagy kisebb része kikanyarodik a rendszerből, miközben ezekkel 
nem azonos más termékek és szolgáltatások áramlanak be. Az árak és a pénz oldalán 
lezártuk a külkereskedelem szektorát, ezt a behozott termékek megfelelő ráfordítási együtt-
hatóit feltüntetve a mérlegek ábrázolják is. A kivitt árukat és szolgáltatásokat tekintetbe 
véve azonban már tudomásul kell vennünk, hogy a teljesnek tekintett rendszer még a 
viszonylag zárt országokban sem zár tökéletesen és légmentesen. Nem lepődhetünk meg, 
hogy más eredményt kapunk. Pedig a multiplikátor értéke itt is azonossá tehető minden 
szektorban, sőt ez előbbi közös értékével is egyenlő, hiszen ugyanazon (illetve az előbbi-
hez matematikailag hasonló) inverz legnagyobb sajátértékének felel meg. Ehhez azonban 
nem az árak, hanem a mennyiségek rendszerét kell egyensúlyba hozni. 

A piaci eladások részarányait ábrázoló együtthatókat egyébként igen egyszerű eljárás-
sal kaphatjuk meg. Jobbról megszorozzuk az A mátrixot az x teljes termelésből képzett 
< x > diagonális mátrix értékével, majd az így kapott táblázatot, most már soronként, 
tehát balról osztjuk ugyanezekkel a számokkal. Tehát az < x > diagonális mátrix inver-
zével szorzunk. Ez ismét egyszerű hasonlósági transzformáció. A sajátértékek ezért nem 
változhatnak meg, sem a folyó ráfordítási mátrixé, sem az inverz mátrixé. 

Két magyar számítás 

A következőkben két példát tárgyalok, ezek a magyar ágazati kapcsolatok mérlegei (ÁKM) 
1991., illetve 2000. évi adatain alapulnak. A 22 szektoros modell a technikai plusz kül-
kereskedelmi ráfordítási együtthatók adatait tartalmazza. Mindkét esetben kiegészítettem 
ezeket a Központi Statisztikai Hivatal által nyilvánosságra hozott együtthatókat a munka-
erő ráfordításának sorával és a megfelelő oszloppal, tehát a bérekkel és a háztartások 
fogyasztásával. Az utóbbit kiegészítettem az „ingyenes" (természetbeni) juttatásokkal. A 
háztartáson belüli cserét azonban adatok hiányában csak becsülni tudtam. Mindkét évben 
kereken a jövedelem felének cseréjével számoltam. Ezt azért tettem, mert a lakosság 
foglalkoztatott fele tartja el a háztartás többi tagját. A becslés pontosítható volna az 
eltartott személyek fogyasztásának számbavételével, de mint ez látható lesz, nagyobb 
pontosságra még úgysem törekedhetünk. 

Maga a számítás matematikai eljárása persze pontos, de mivel elmélet és adat egyaránt 
csak közelítő, ezért az eredmény is csak nagyságrendileg megbízható. Kivétel itt az, 
amikor a mátrixok sajátértékére, illetve a bérrátákra lehet alapozni az elemzést. Ezek 
hibája csak igen kicsi lehet, legfeljebb 1-2 százalékos. Néhány általános gazdasági követ-
keztetés után, amelyek ilyen összevont, jellemző és megbízható adatokon nyugszanak, 
bemutatom a multiplikátor nagyságának és késésének ágazati és időbeli eltéréseit. 

Altalános jellemzés 

1991 gazdasága a nyolcvanas évek pangása után kitört válság legmélyebb pontja felé 
tartott. A visszaesés a harmincas évek, sőt 1956 válságánál is hirtelenebb és nagyobb volt. 
A 2000. évet viszont a krízis utáni helyreállítási időszak gyorsabb növekedésének már 
kifulladásátjelző enyhe recesszió jellemezte. Elméletileg tehát várható, hogy az első évben 
magasabb (és tendenciájában növekvő), a másodikban alacsonyabb (és csökkenő tendenci-
ájú) multiplikátor érvényesül. Számított értéke valóban 9,2, illetve 7,4 lett.14 

A multiplikátor csökkenése elméletileg a megtakarítási hányad növekedését jelzi. En-

14 A mátrixos multiplikátor legnagyobb sajátértéke a többinél jóval megbízhatóbb adat. 
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nek alapvető oka a munka termelékenységének, pontosabban a 100 forint munkabérre 
jutó hozzáadott értéknek növekedése volt. Ezt a növekedést azonban erősen ellensúlyozta 
az anyag, ezen belül pedig különösen az importált anyag és szolgáltatás felhasználásának 
gyors növekedése. A gazdaság egészének hatásfoka ezért semmiképpen sem növekedett 
a munka termelékenységének arányában. Mindez arra vezetett, hogy bár a gazdaság 
egészének termelése az ezredfordulón már elért régi szintjére, de ezen belül a háztartá-
sok pozíciója sok tekintetben romlott. A létrehozott új értékből a háztartások az addiginál 
jóval alacsonyabb mértékben és arányban részesedtek. 

Mindezt jól mutatja az 1. táblázat első két oszlopa, amelyek a korabeli egyensúly 
termelési arányait jellemzik. Ezek tehát nem a tapasztalt arányok, hanem azok, amelyek 
a szükséges ráfordítások együtthatói szerint biztosították volna az újratermelés zavartalan 
menetét. A tényleges arányok a gazdasági ciklusok miatt ettől felfelé és lefelé is eltértek. 
Középpontjukat, átlagukat mégis a kiszámított táblázat adatai határozzák meg. Változá-
suk, amelyet a két oszlop összehasonlíthatóvá tesz, jól mutatja a lassabb, de mély struk-
turális változást, különösen a háztartási szektor visszaszorulását. 

A harmadik és negyedik oszlop adatai más szerkezetűek, amelyek azt mutatják, hogy 
az egyensúlyi árak milyen mértékben tértek el a valóságos áraktól. Ezek tehát árindexek. 
Ha ezekkel beszorozzuk az árakat, akkor a multiplikátor is azonossá válik minden szek-
torban. Ha az árindex nagyobb egynél, akkor a tényleges ár nyomott, ha kisebb egynél, 
akkor túlértékelt. A két oszlopban álló index és összehasonlításuk mutatja, hogy 1991-
ben még többnyire a hetvenes és nyolcvanas évek arányaira hasonlított az árrendszer, de 
még az új évezred elején is maradt némi hasonlóság. Egészében azonban az árak rende-
zettebbé váltak.15 

Ezek a számok az imént közölteknél már jóval pontatlanabbak. Legfeljebb első, vagy 
első kétjegyűk megbízható. A nagyságrendeket, sorrendet és az adatok szórását azonban 
helyesen jelzik. Az árindex relatív szórása 31 százalékról mintegy felére, 16 százalékra 
csökken, mutatva a valamennyire már érvényesülő piaci erők növekvő hatását. A piac 
árszabályozó hatása ugyan nem volt se gyors, se tökéletes, azonban valamennyire mégis 
jótékonynak bizonyult, hiszen szűkebbre vonta az árak ingadozását saját átlaguk körül.16 

Mindezzel a gazdálkodást jobban tájékoztatta, ha az valóban a piacra figyelt volna. 
A számok kegyetlen nyíltsággal jellemzik az eltelt kilenc év gazdálkodását. A föld 

művelésének elhanyagolását, az erdészet és bányászat összeomlását, az oktatás és egész-
ség további sorvadását, a gazdasági szolgáltatások és a közigazgatás puffadását. A pon-
tatlanság miatt - s miután nem ez a dolgozat tárgya - itt nem térek ki részletesebben a 
torzulásokra. A pontatlanság abból ered, hogy a gazdaság arányai még túl távol esnek 
egyensúlytól. Mivel a tőkelekötés mátrixa nem áll rendelkezésre, nem számolható ki a 
termelési ár. A számítás csak a nyereség átlagos rátáját adó árrendszer meghatározását 
tette lehetővé.17 

Tovább csorbítja az adatok megbízhatóságát, hogy a privatizáció, átszervezés és statisz-
tikai besorolás változásai miatt a végső ítélet megalkotása további igen aprólékos munkát 
kívánna, amibe talán még korai volna belefogni. Ezért itt csupán a már ismertetett és 

15 A részletes adathalmaz, a számítás és hibakorlátjainak elemzése, valamint általános módszertana külön 
tanulmány tárgya lesz. A stacionárius működés feltételezése a nem egyensúlyi helyzet és a tapasztalt ingado-
zás miatt vitatható, de első közelítésként mégis elfogadható. E feltételezés egyébként Keynes és Leontief 
elméletének szokásos szemléletéből következik. 

16 A magyar árrendszer torzulását már megmutatta Halpern-Molnár [1989], körülbelül azonosan választ-
va szét a túlárazott és az alulárazott ágazatokat a hetvenes és nyolcvanas évekre vonatkozóan. Adataik 
nagyjából azonos ágazati tagolású rendszerre vonatkoznak, de a tőkelekötés adatait is tartalmazzák. így 
számításuk jóval megbízhatóbb volt, és a mennyiségi egyensúly hiányaira is kitért. 

17 Azt tapasztaltam, hogy az elméleti értékarányos árak és termelési árak a tervgazdálkodás idején mindig 
sokkal közelebb álltak egymáshoz, mint a tényleges árak rendszeréhez. 
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1. táblázat 
Egyensúlyi termelés és árindex 

Termelés százalékos aránya Árindex 
Ágazat 

1991 2000 1991 2000 

1. Mezőgazdaság, vadászat, halászat 5,08 3,12 1,30 0,90 
2. Erdőgazdálkodás 1,97 0,12 0,72 1,08 
3. Bányászat 3,33 2,54 0,80 1,08 
4. Élelmiszeripar 4,73 4,09 1,50 1,06 
5. Könnyűipar 2,61 3,85 1,02 1,17 
6. Vegyipar 3,01 5,65 0,89 1,02 
7. Építőanyag-ipar 2,07 0,64 0,63 0,97 
8. Kohászat és fémfeldolgozás 1,78 2,65 0,89 1,16 
9. Gépipar 1,07 6,80 1,15 1,23 

10. Egyéb feldolgozóipar 1,54 0,34 0,57 1,12 
11. Villamos energia, gáz, hő és víz 3,51 2,93 0,94 0,95 
12. Építőipar 0,62 0,75 1,27 0,93 
13. Kereskedelem, javítás, karbantartás 5,62 6,27 1,61 0,92 
14. Szálláshely és vendéglátás 1,89 1,26 0,64 1,00 
15. Szállítás és raktározás 3,08 2,75 0,91 0,95 
16. Posta és távközlés 2,62 1,79 0,66 0,75 
17. Pénzügyi tevékenység 3,86 2,33 0,60 0,82 
18. Gazdasági szolgáltatás 4,19 8,32 0,87 0,58 
19. Közigazgatás, közösségi szolgáltatás 1,79 2,74 1,23 0,92 
20. Oktatás 2,30 2,12 1,24 1,10 
21. Egészségügyi és szociális ellátás 2,26 2,48 1,05 1,04 
22. Háztartások 41,06 36,46 1,51 1,27 

kidolgozott multiplikátor és késésének számai szerepelnek. A multiplikátor ágazati értékeit 
a Leontief-inverz kiszámítása után, mint az inverz egyes oszlopainak összegét határozható 
meg. Ez mutatja ugyanis, hogy az illető ágazatban elindított egységnyi többletvásárlás 
hányszorosára növekszik a gazdaság stacionáriusnak feltételezett működése nyomán. 

A késések időegységének valóságos mértékéről csak a pénzforgalom ismerete alapján 
lehet véleményt alkotni. Az 1985. évi mérleg adataiból annak idején kiszámítható volt a 
háztartások pénzforgalmának sebessége (Bródy [1992]). Ez a számítás két és fél fordula-
tot jelzett évente, ami kereken öt hónapban szabja meg a késés időegységét. Azóta talán 
valamelyest gyorsult a háztartások forgalma. A késleltetés tehát ma valószínűleg csökke-
nőben van. Ezt figyelembe kell venni a táblázatban megadott késések megítélésekor. 

A 2. táblázat az ágazati multiplikátor és késés adatait foglalja össze. Ismételten hangsú-
lyozni kell, hogy ezek legfeljebb közelítő számoknak tekinthetők, s inkább csak az általuk 
jelzett nagyságrend és sorrend tekintetében adnak megbízható tájékoztatást. Alkalmazásuk-
ban azonban, mint láttuk, éppen az adatok szórása és e szórás csillapításával járó tevékeny-
ség megtervezése játszik döntő szerepet. Ennek általános megítéléséhez a viszonylag pon-
tatlan, de egyébként gondosan összeállított adat elégséges volna, ha egyáltalán befolyásol-
ná a gazdaságpolitikai döntéseket. Az ilyenfajta gazdaságpolitikai célkitűzések esetében 
nagyobb szabatosságra általában nincs okvetlenül szükség, lehetőség pedig, az adatok pon-
tatlanság és változékonysága miatt biztosan nincs. Ha pedig ezek változékony adatok, ak-
kor eleve nem is várható hogy nagyobb pontossággal mérhetők és számíthatók. 

A multiplikátor szórása jóval nagyobb a késésekénél. A krízis múltával mindkét szórás 
csökken. A multiplikátor és az árindex közt szoros a korreláció. Szigorú kapcsolatot nem 
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2. táblázat 
Multiplikátor és késleltetés 

Multiplikátor Késleltetés 
Ágazat 

1991 2000 1991 2000 

1. Mezőgazdaság, vadászat, halászat 9,84 6,45 8 ,79 7 ,38 
2. Erdőgazdálkodás 5,80 7,37 9 ,99 7,41 
3. Bányászat 6,37 7,41 9 , 3 8 7,17 
4. Élelmiszeripar 11,25 7,41 8 ,74 7 ,38 
5. Könnyűipar 7,91 7,93 8 ,97 7,54 
6. Vegyipar 7 ,13 7,07 8 ,71 7,56 
7. Építőanyag-ipar 5,20 6,78 9 ,25 7,28 
8. Kohászat és fémfeldolgozás 7,12 7,83 8 ,83 7,71 
9. Gépipar 8,85 8,13 8 ,66 8,57 

10. Egyéb feldolgozóipar 4,72 7,62 9 ,47 7,26 
11. Villamos energia, gáz, hő és víz 7,50 6,63 8 ,92 7 ,40 
12. Építőipar 9,68 6,52 8 ,57 7,02 
13. Kereskedelem, javítás, karbantartás 12,08 6,55 8 ,41 7 ,13 
14. Szálláshely és vendéglátás 5,28 6,98 9 ,18 7,25 
15. Szállítás és raktározás 7,08 6,66 8 ,89 7,37 
16. Posta és távközlés 5,33 5,50 9 ,81 7 ,50 
17. Pénzügyi tevékenység 5,03 5,95 9 ,02 7,76 
18. Gazdasági szolgáltatás 6,96 4,48 8 ,45 7,12 
19. Közigazgatás, közösségi szolgáltatás 9,27 6,44 9 ,02 7,47 
20. Oktatás 9,10 7,42 9 , 7 4 7,80 
21. Egészségügyi és szociális ellátás 7,88 7 ,13 9 ,64 7,57 
22. Háztartások 11,00 8,54 9 ,46 7,78 

A számok relatív szórásának százaléka 28 13 5 4 

találtam. De kétségtelen, hogy áraknak az egyensúlytól való eltérése döntő hatással van a 
multiplikátor értékére.18 

A multiplikátor megváltozásának lehetőségét már Keynes felismerte, mikor műve idé-
zett fejezetében megjegyzi, hogy szegény országban a multiplikátor nagyobb, mint a 
gazdagban. Ezért a multiplikátor minden országban nagyobb a ciklus mélyén, mint a 
fellendülés csúcsán. Adott országban és időben pedig a nyomott ágazatokban magasabb, 
mint a túlértékelt ágazatokban. Ez magától értetődő, hisz a nyomott ágazat megtakarítása 
(ha egyáltalán van) biztosan kisebb, mint a fellendülő, nagy megtakarításokat biztosító 
ágazatoké. A megtakarítási ráta reciproka pedig nem más, mint maga a multiplikátor. 

A multiplikátor ciklust vált ki, mert a fellendülést megindítva magával hozza annak 
természetes és szokásos lecsendülését is. A fellendülés és az ennek kibontakozását ösz-
tönző pénzbőség szükségszerűen csökkenteni fogja a multiplikátor értékét. 

Az árak drágulása, aminek bekövetkezésére már Hume figyelmeztet, előbb-utóbb fé-
kezi a fogyasztást. A tovagyűrűző folyamat ezért törvényszerűen lassul le az idő folya-

18 A hatást jól közelíti az a + fip = m összefüggés, ahol p az árindex és m a multiplikátor. Itt a és fi 
ertéke 0,9 és 6,8, illetve 1,2 és 5,7. Ez egységhez közeli konstans és a multiplikátor értékéhez közeli szorzó. 
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3. táblázat 
Ármultiplikátor és mennyiségi multiplikátor 2000-ben 

Ár- Mennyiségi 
Ágazat 

multiplikátor sorrend multiplikátor sorrend 

1. Mezőgazdaság, vadászat, halászat 6,45 5. 6 ,40 10. 
2. Erdőgazdálkodás 7,37 14. 5 ,24 4. 
3. Bányászat 7,41 15. 7 ,97 19. 
4. Élelmiszeripar 7 ,41 16. 6 ,06 6. 
5. Könnyűipar 7 ,93 20. 7 ,19 13. 
6. Vegyipar 7 ,07 12. 8 ,24 21. 
7. Építőanyag-ipar 6 ,78 10. 6 ,17 7. 
8. Kohászat és fémfeldolgozás 7 ,83 19. 8 ,05 20. 
9. Gépipar 8,13 21. 4 ,63 3. 

10. Egyéb feldolgozóipar 7 ,62 18. 5 ,46 5. 
11. Villamos energia gáz hő és víz 6 ,63 8. 7 ,77 17. 
12. Építőipar 6 ,52 6. 2 ,27 1. 
13. Kereskedelem, javítás, karbantartás 6 ,55 7. 6 ,34 9. 
14. Szálláshely és vendéglátás 6 ,98 11. 7 ,14 12. 
15. Szállítás és raktározás 6 ,66 9. 6 ,30 8. 
16. Posta és távközlés 5 ,50 2. 7 ,04 11. 
17. Pénzügyi tevékenység 5,95 3. 7 ,94 18. 
18. Gazdasági szolgáltatás 4 ,48 1. 7 ,44 14. 
19. Közigazgatás, közösségi szolgáltatás 6 ,44 4. 3 ,99 2 . 
20. Oktatás 7 ,42 17. 7 ,62 15. 
21. Egészségügyi és szociális ellátás 7 ,13 13. 7 ,64 16. 
22. Háztartások 8,54 22. 10,20 22. 

mán.19 Ez azt hozza magával, hogy a multiplikátor bizonyos idő múltán átlagossá válik, 
majd ennél is kisebb lesz, és akkor már ellentétes irányba kezd hatni. 

A fellendülés tehát, az azt kiváltó multiplikátor késése és csökkenése következtében 
lassan recesszióba fordul. Ekkor már a lefelé kumulálódó és időnként krízisbe süllyedő 
folyamat megindulása egyre nehezebben kerülhető el. A süllyedést persze ugyanaz a 
folyamat kormányozza, mint a fellendülést, csak épp ellentétes előjellel. A multiplikátor 
mindenkori átlagos értékének nagysága ezért jó tükre a gazdasági folyamatban végbeme-
nő ciklikus változásnak. 

A multiplikátor tehát semmiképpen sem tekinthető konstans, vagyis változatlan érték-
nek. Mind az árak, s mint később látni fogjuk, a termelés változó arányai erősen hatnak 
rá. A pénz bősége Hume érvelése szerint „az egész államon keresztülfutva minden rendű 
emberen érezteti hatását". Hatása ekkor kedvező. De e folyamat következménye, szülöt-
te és ellentéte a ciklus végére, a hanyatlásra jellemző pénzszűke. Ha pedig ez szánt végig 
az államon, bizony minden embert nyomaszt és elkedvetlenít. 

Végezzük el most ezeket a számításokat is, hiszen a szükséges adatok most már amúgy 
is rendelkezésünkre állnak (3. táblázat)\ 

19 Ezt már Hume megállapította. Az élénkülés tartama arra az időszakra korlátozódik, amíg az árak még 
nem növekedtek a pénz nagyobb mennyiségének (és gyorsabb forgásának) megfelelő szintre. A kérdésre az 
összefoglaló részben visszatérek. 
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A kétfajta ágazati multiplikátor nagyságának sorrendje általában eltérő. De a közigaz-
gatás és az építőipar esetében egyaránt alacsony, a kohászat, oktatás, egészségügy és 
háztartás tekintetében egyaránt magas a mutató, míg a vendéglátás vagy a szállítás és 
raktározás esetében egyformán közepesnek találjuk. A többi ágazatot tekintve viszont 
sokszor éles ellentéteket látunk. Mit kezdjünk hát az adatoknak ezzel az első látásra 
fejfájást okozó és zűrzavaros egyvelegével? Milyen ok vagy sajátosság áll itt a multiplikátor 
eltérései mögött, amikor alapjában véve (egyensúly esetén) ezeknek az eltéréseknek nem 
is szabadna létezniük? 

Segítséget az ad, ha újból megfontoljuk, hogy az ároldali multiplikátor szórása a torz 
árak, a mennyiségi oldal szórása pedig a hibás arányok miatt jön létre. Ezzel már logiku-
san alakítható ki az értelmezés, amivel kiaknázhatók az új adatok. Ez azon alapul, hogy 
a két multiplikátor eltérése az átlagostól a megfelelő szektor termelt mennyiségének, 
illetve terméke vagy szolgáltatása árának az egyensúlytól való eltérését jelzi. Az ároldali 
oktatási multiplikátor magas volta arra indíthatja a gazdaságpolitikust, hogy e szektor 
árát, a mennyiségi oldalon a multiplikátor magas volta arra, hogy szolgáltatásainak mennyi-
ségét növelje. A közigazgatás és építőipar mindkét tekintetben alacsony szorzója e szek-
torok túlértékelt és túlburjánzó tevékenységére utal. A gazdasági szolgáltatások drágák, 
de elégtelenek, míg a vendéglátás (talán a „legpiacibb" ágazat), úgy tűnik, 2000-ben 
körülbelül rendben működött mindkét tekintetben.20 

Nem tanácsolható azonban, hogy vakon bízzunk ezekben a jelzésekben. Ezek az ada-
tok mindig pontatlanok, és gyorsan változnak. Ne feledjük, hogy ezek négy évvel ezelőt-
ti adatok! Ami esetleg helyes lett volna akkor, nem biztosan helyes még ma is. A bölcsek 
kövét biztosan nem találtuk meg, de ráleltünk egy átfogóbbá tett elemzési eszköz elméle-
tileg helytálló, és a jövőben talán hasznosnak mutatkozó alkalmazásának módjára. 

Összefoglalás 

Általában nem bizonyult tarthatónak az a (sokszor ki sem mondott, de ma magától érte-
tődőnek tekintett) felfogás, hogy a deficitből történő ösztönzés és az állami támogatás 
hatása gyors. Kitűnt, hogy nem várhatunk azonnali, de még különösen gyors eredményt 
sem. Az árak oldalán valamivel gyorsabb a hatás, mint a volumenek oldalán, de mindent 
összevetve is évek sora telik el, míg az intézkedés teljes hatása érvényesül. Semmiképpen 
sem szabad tehát a támogatás azonnal érezhető, mintegy első lépésben megfigyelhető 
közvetlen hatását összecserélni a megindított hatásláncolat teljes és összesített következ-
ményeivel. Egyébként az a tapasztalat mutatkozik, legalábbis ez volt Leontief professzornak 
a többször is kifejtett véleménye, hogy politikus és üzletember egyaránt elhanyagolja 
döntései távoli, nem rögtön bekövetkező hatásait. Tevékenységükre tehát általában bizo-
nyos rövidlátás a jellemző, és ebből a szempontból a multiplikátor mégis jól figyelmeztet 
a további hatások hosszú sorára. 

Az sem helyes, hogy ha a kumulálódó hatás kibontakozik, akkor azt már tartósnak is 
tekintsük, vagy legalábbis olyannak, ami biztosan az átlagosnál nagyobb növekedéshez 
vezet vagy vezethet. A valóságos hatás csak a gazdasági mozgás egészének bővebb és 
teljesebb leírásán belül ítélhető meg. Ezért volt szükséges utalni arra, hogyan érvényesül 
valamilyen perturbáció (bármely termék árának vagy mennyiségének, ráfordítási, illetve 
kibocsátási együtthatójának megváltozása) az általában ciklikus növekedésben, tehát nem 

20 Mindez persze nem fogja feltétlenül azt jelenteni, hogy a megfelelő szakmai lobbik ne találjanak esetleg 
más érveket érdekeik támogatására. 
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egyensúlyi helyzetben található gazdasági rendszer adott helyén és idején. A hatás össze-
tett és meglehetősen bonyolult. Ezért helyes viszonylag független és érdektelen szakér-
tőkre bízni értékelését. 

Nem helytálló az a nézet sem, hogy a multiplikátor értéke az egyes ágazatoknak vagy 
magának a munkamegosztásnak belső és maradandó sajátosságát tükrözi. Ezt nyilván 
megcáfolja az, hogy létezik az árak és mennyiségek oly aránya, amelyek érvényesülése 
esetén minden ágazatban azonos a multiplikátor.21 A kiinduló feltevésnek, amelynek alapján 
a kiinduló elméletet megalkották, van azonban ezen kívül még egy rejtett buktatja. Az, 
hogy a multiplikátor alkalmazása változtat a multiplikátor értékén. A „ceteris paribus" 
feltételezés, tehát a változásnak más változók változásoktól való tetszőleges elhatárolása 
önkényes, és könnyen meghamisítja a rendszer tényleges mozgásának leírását. Kiderült 
ugyanis, hogy a megindított folyamat a multiplikátor értékét is mozgásba hozza. Mégpe-
dig éppen az általa kifejtett hatás következtében és bizonyos idő elteltével éppen a várttal 
ellentétes irányban. 

Figyelni kell tehát arra, hogy a multiplikátor alkalmazása a továbbiakban más válto-
zók, sőt még sajátértékét is megváltoztatja. Különben úgy járhatunk vele, mint az ameri-
kai mezőgazdasági kormányzat, mikor a második világháborúban csapdába szorult. Bi-
zonyos feleslegesnek vagy fölösnek vélt növényfajták termelésének csökkentését, sőt 
beszüntetését támogatta. Majd arra kellett rádöbbennie, hogy e támogatásokból sok gaz-
da új földterületet vesz, hogy ezzel még több támogatást csikarjon ki a nem termelés 
ellenértékeként. 

Mindennek ellenére mégis érvelhetünk azzal, hogy a fellendülés kiváltása és alátá-
masztása céljából az állam szabályozó ténykedése megfelelő óvatossággal és megfelelő 
értelmezés mellett első közelítésben támaszkodhat a multiplikátor kiszámított értékére, 
ha ez a számítás friss és megbízható adatokon nyugszik. Az adott pillanatban és első 
közelítésben valóban az a hatás indul meg, amelyet a multiplikátor mutat. Például az 
átlagnál magasabb ágazati ároldali multiplikátor jól jelzi, hogy az ágazat áremelkedése 
segítene a megzavart egyensúly helyrehozásában. Az így kiszámított korrekció az egyet-
len olyan általánosan ismert és elfogadott eszköz, amely bizonyíthatóan az egyensúly 
(vagy a ma gyakrabban használt elnevezés szerint: „a fenntartható növekedés pályája") 
felé terelheti a gazdaságot. Azonban alkalmazása mindenképpen olyan orvosság, amely-
nek kockázata és mellékhatása igen gondosan mérlegelendő. 
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KÖNYVISMERTETÉS 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. április (417-422. o.) 

Bokros Lajos: Verseny és szolidaritás 
Szerkesztette Tarnói Gizella. Élet és Irodalom, Budapest, 2004, 

152 oldal, ára 1500 forint 

Bokros Lajos Surányi Györggyel közösen írt könyvet és szerzett tudományos fokozatot a 
nyolcvanas évek közepén. Már ekkor bejáratos volt a reformmunkálatok „boszorkány-
konyháiba". Az ott szerzett tudás és tapasztalat is segítette 1987-ben, hogy társaival 
megírja a szocializmus utolsó reformprogramját, a Fordulat és reformot (Antal és szer-
kesztőtársai [1987]). A nagy visszhangot kiváltó vitairat szerkesztői - Lengyel László 
kivételével - később jelentős kormány tisztségeket töltöttek be. Esetenként visszaléptek a 
tudomány világába, vagy átmentek az üzleti életbe.1 

Bokros Lajos szerzőtársainál kacskaringósabb utat járt be. Tudományos kutatóból lett 
szocialista országgyűlési képviselő 1990-ben. Mandátumát hamarosan visszaadta, és be-
állt bankvezérnek. Életének valószínű csúcspontja az általa pénzügyminiszterként, Surányi 
György Nemzeti Bank elnök társaságában vezényelt 1995-ös gazdasági stabilizáció. A 
nemzetközi pénzvilág a két tervező jelentős teljesítményeként értékelte, hogy a stabilizá-
ciós program hatására úgy csökkent a fizetési mérleg hiánya és az államadósság, hogy 
nem esett vissza, legfeljebb lelassult a gazdasági növekedés. 

A hazai politikai jobboldal nem dicsérte, hanem kezdettől hevesen támadta a Bokros-
csomagot. A lakosság széles rétegeinek megnyomorításával, biztonságérzetének meg-
rendítésével vádolták a program készítőit, elsősorban Bokros Lajost. (A Fidesz liberális 
közgazdászai fegyelmezetten hallgattak.) Az ellene folytatott intenzív és sikeres propa-
gandaháború hozzájárult a jobboldal 1998-as választási győzelméhez. Sokak szemében 
ma is ő az l-es számú közellenség. A Fidesz és az M D F szónokai még a 2004-es 
europarlamenti választásokon is újabb Boros-csomaggal riogatták az Európába tartó ma-
gyarokat. 

Bevált honi recept szerint dolgoztak: nem a világgazdaság folyamatai, a politikai dön-
téshozók tévedései, a lakosság fontos csoportjainak hibás kalkulációi, hanem egyes sze-
mélyek (árulók, bajkeverők stb.) okozták az utóbbi évek gazdasági nehézségeit. A bűn-
bakok Magyarországon rendre elnyerik méltó büntetésüket. (A világosi fegyverletétel-
kor 31 éves Görgey Artúr a klágenfurti száműzetésből 1867-ben hazatérve sok évtizeden 
át a világtól elzártan, honfitársai megvetésétől kísérve élt visegrádi házában.) Bokros 
Lajos azonban (nagyon helyesen) minden jel szerint nem kívánt osztozni a tavaszi hadjá-
rat hősének bánatos sorsában. írásaival, valamint a gondokkal küszködő kormányoknak 
adott tanácsaival igyekezett újból bekerülni a hazai és a nemzetközi gazdaságpolitikai 
folyamatokat, a politikai döntéshozókat és környezetüket befolyásolók csoportjába. 

1 Antal László államtitkár volt Németh Miklós kormányában. Bokros Lajos a Horn-kormány pénzügymi-
nisztere, Matolcsy György előbb az Antal-kormány államtitkára, majd az Orbán-Torgyán-kormány gazda-
sági minisztere volt. Csillag István pedig cikkünk Írásakor lépett a Medgyesi-kormány gazdasági miniszteri 
posztjáról az üzleti életbe. 
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A termék és a csomagolás 

És nem is eredménytelenül. Bauer Tamás például, a könyv bevezetőjében2 Bokros Lajost 
egyenesen korunk prófétájának tekinti, aki (1995 óta) „... nem felelős miniszter, csak 
felelős állampolgár. Világpolgár is persze, ennek a kelet-közép-európai mikrovilágnak a 
polgára, aki tudásával és készségeivel legszívesebben hazáját szolgálná, de ha ez nem 
megy, a Világbank tisztviselőjeként szívesen segít lengyeleknek, horvátoknak, szlová-
koknak." (10. o.) Kultusztörténetben kevéssé jártasak lévén, mi egyszerűbb megközelí-
tést választunk. Számunkra Bokros Lajos sajátos termékeket: válságkezelő gazdasági 
programokat, gazdasági reformterveket előállító szakértő-tanácsadó. A nagy nemzetkö-
zi, állam feletti szervezetek (ENSZ, Világbank, Nemzetközi Valutaalap stb.) létrejötte 
óta ennek a régi szakmának a létszáma és befolyása jelentősen nőtt.3 

A kötet Bokros Lajos 2001-2003-ban, a magyar sajtóban közreadott, nem tudományos 
közlésre szánt írásait tartalmazza. Ebben az időszakban már véget ért „az 1996 és 2000 
közötti aranykori növekedés", amely „meghazudtolt minden hagyományos tankönyvi 
tételt azáltal, hogy Magyarország képes volt gyorsan növekedni a foglalkoztatás bővülé-
se, az infláció csökkenése és a külső-belső pénzügyi egyensúly megőrzése mellett." (90-
91. o.) 2000 után évről évre lassabban nőtt a GDP, miközben az államháztartási és 
fizetési mérleg hiánya, az ország bruttó eladósodása folyamatosan növekedett. Megállt 
az infláció csökkenése, nem nőtt a foglalkoztatottság. Az évenként Magyarországon be-
fektetett külföldi tőke mennyisége is csökkent ebben az időszakban, ami jelzi, hogy a 
nemzetközi pénzvilág (a befektetők és az elemzők) úgy vélte, hogy a magyar csoda - ha 
volt ilyen - véget ért, vagy éppen szünetel. 

A szakértő-tanácsadók termékei iránt ilyen időszakokban nő a kereslet. A gazdasági 
nehézségek, válságok, kifulladások idején nemcsak gazdasági szükségprogramokkal, 
válságkezelési eljárásokkal, de a tudományos közleményekétől eltérő érvelési móddal és 
szókészlettel is igyekeznek meghódítani célzott közönségüket, a politikusokat és a közvé-
leményt. Rövid, áttekinthető szövegeket adnak közre. Gondolataiknak, érvelésüknek rend-
szerint nincsenek forrásai, hivatkozott szerzői. Az érdeklődők többségét aligha érdekli, 
hogy egy mondatot vagy bekezdést egy alaptankönyvből vagy vezető közgazdasági szak-
folyóiratból emelt át a szerző. Nem tudjuk, mikor és milyen összefüggésben hangzottak 
el először az általuk használt, interpretált vagy éppen kitalált szövegek. Hátránya, veszé-
lye ennek a kifejtési módnak, hogy így kedvére való, céljainak megfelelő ellenfelet konst-
ruálhat a szerző. 

Bokros Lajos a könyvben közreadott írásaiban elfogadja a szakma és a műfaj e szabálya-
it. O sem folytat párbeszédet tudós vagy politikus kollegáival. Nem hivatkozik a gazdaság-
politikai ajánlások előállításával foglalkozó nemzetközi intézmények álláspontjára. A kö-
tetben tárgyalt két ügy, a nagy elosztó rendszerek javasolt reformja és a követendő gazda-
ságpolitika bemutatásakor szintetizált ellenfelekkel „vitatkozva" fejti ki álláspontját. 

2 Bauer Tamás a szokásosnál hosszabb, igen tartalmas bevezetőt irt. Ebben többek között összefoglalja a 
magyar gazdasági reformok történetéről vallott nézeteit, és elemzi a mai hazai politikai verseny főbb részt-
vevőinek a piacgazdasághoz fűződő viszonyát. Számos kérdésben lenne vitánk vele, de nem itt, hiszen 
írásunk tárgya nem a Bauer, hanem a Bokros által jegyzett szöveg. 

3 A szakértő-tanácsadók kiválasztásáról, tevékenségéről lásd bővebben Major [2000]. 
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A piac, a verseny és az erény 

Javaslatait Bokros ugyan baloldali kormányok és szavazók számára készíti, de vitába száll 
azokkal, akik követve az erős baloldali hagyományt, az államtól, ezen belül elsősorban a 
demokratikusan választott kormányok újraelosztó tevékenységétől várják a szocializmus 
után átmenet kedvezőtlen jelenségeinek (növekvő jövedelmi és vagyoni különbségek, 
korrupció, bűnözés stb.) felszámolását. 

A könyvbeli állampolgár valamiféle közvetlen demokráciában él. E tájékozatlan, ma-
gányos személynek, és nem az általa választott parlamentnek, önkormányzatoknak, nem 
a szabad sajtónak és a társadalmi nyilvánosság más intézményeinek, nem a fékek és 
ellensúlyok rendszerének kellene a szinte áttekinthetetlen pénz- és szolgáltatás folyamo-
kat áttekinteni és ellenőrizni. Ám ,,[A] modern társadalomban a költségvetési átcsoporto-
sítás rendszerint olyan bonyolult, az egyszerű emberek számára annyira kevéssé áttekint-
hető csatornákon keresztül valósul meg, hogy igen nehéz elválasztani egymástól az esé-
lyek egyenlőségét valóban fokozó intézkedéseket, valamint a jövedelmi és vagyoni kü-
lönbségeket ténylegesen mérséklő beavatkozást mindazoktól, amelyek ezzel gyökeresen 
ellentétes hatást váltanak ki." (31. o.) 

Bokros szerint a befolyásos csoportok által foglyul ejtett, a közönség számára áttekint-
hetetlen állam rendszerint szolidaritásra kényszeríti a társadalom jelentős csoportjait. A 
kényszert a lakosság növekvő ellenállása jelzi: „Eléggé világosan tudható, mikor állunk 
szemben egyértelműen kikényszerített szolidaritással, hiszen ennek rögtön meg is van az 
eredménye. Az öngondoskodás elvének erőszakos háttérbe szorítása az adócsalás töme-
gessé válásában, a közfeladatokat ellátó intézmények (például kórházak) krónikus alulfi-
nanszírozottságában, állandó költségvetési hiányokban (például egészségbiztosítási alap), 
a közszolgáltatások (például hazai közgyógyítás) drámai minőségromlásában, illetve ezek 
mindegyikében egyszerre jut kifejezésre." (41. o.) 

Szerzőnk ezért (többek között a nagy elosztórendszerek átalakítása során) nem az ál-
lam, hanem a verseny és a piaci rendszer hatókörének kiterjesztését ajánlja közönségé-
nek. Annál is inkább, mert a piac szerinte (bizonyos feltételek megléte esetén) nem 
csupán az erőforrások átcsoportosításának, a gazdasági szereplők közötti csere hatékony 
bonyolításának az intézménye, hanem nemesíti a jellemet, méri és növeli az erényt, és 
serkenti a társadalmi szolidaritást is: „A fejlett demokráciákkal keretezett érett piacgaz-
daságokban, ahol a társadalom többségének gazdasági helyzetét alapvetően tisztességes 
eszközökkel megvívott piaci versenyben elért eredmények határozzák meg, ott a gazda-
sági és társadalmi élet éppen a piac és a demokrácia által kellő öntudattal és önállósággal 
felruházott szereplői lehetnek képesek és hajlandóak arra, hogy a jövedelmi és vagyoni 
egyenlőtlenségeket a társadalmi szolidaritás nevében önkéntesen korlátozzák. Ez a korlá-
tozás ráadásul nem feltétlenül igényel állami beavatkozást. Ha a szolidaritás társadalmi 
viselkedési normává emelkedik, akkor legszebben éppen önkéntes társadalmi kezdemé-
nyezések formájában érvényesül." (29. o.) 

A nagy elosztó rendszerek reformja 

„A társadalmi szolidaritás és az öngondoskodás versengő eszméit változó arányokban 
megtestesítő három óriási edény" (46. o.) reformját is e feltevések és értékek alapján 
tervezi. Szerinte „az adott nyugdíjrendszerben a társadalom felélte a valódi szolidaritás 
minden tartalékát, és azt már csak a kényszer tartja össze." (57. o.) A javasolt (egyes 
átalakuló országokban már részben működő) megreformált nyugdíjrendszer legfonto-
sabb szereplői „a tőkealappal rendelkező, szigorúan egyéni számlákat vezető, hivatásos 
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szakemberek által kezelt nyugdíjpénztárak a magángazdaság részei, amelyek döntően 
üzleti, ezen belül is főleg biztosítási alapon működnek." (58. o.) A javasolt rendszer két 
további pilléren nyugszik: „Ha ezek után az új, tőkefedezetű magánnyugdíjpénztárak 
létrehoznak egy közös kockázati alapot, ami kockázatközösséget létesít most már közöt-
tük is, akkor a szolidaritás kiterjed és erősödik társadalmi méretekben is. Ha a kockázat-
közösségbe bizonyos, érzékenyen finomhangolt garanciák vállalásával még maga az ál-
lam is belép, akkor bízvást elmondhatjuk, hogy a vállalható és önként vállalt, valódi 
társadalmi szolidaritás nyer újra fejlődési távlatokat." (Uo.) 

Bokros Lajos az egészségügy átalakítását is hasonló módon tervezi: "... a nyíltan adók-
kal táplált első pillér egyetlen, mégoly piacelvű reform nyomán sem lesz képes önmagá-
ban kellő ellensúlyt képezni a gyógyító intézményekben tapasztalható költségnövekedés-
sel szemben." (71. o.) A reformált állami pillért feltétlenül ki kell egészíteni a kötelező 
magánbiztosítás mint második pillér helyreállításával, a biztosítók közötti választás lehe-
tővé tételével, továbbá a magánbiztosítók kockázatközösségével. A javasolt reformok 
hatására „ [A] biztosítók közötti választás lehetőségével előnyössé tett öngondoskodás 
hallatlanul megerősíti ez egyén díjfizetési készségét, ami a kockázatközösségen keresztül 
újfent a szolidaritást erősíti. Végül a magánbiztosítók hatékony minőség- és költségkont-
rollja átsugárzik majd az állami kassza munkájára is, kikényszerítve a színvonalas és 
költségtakarékos szolgáltatásokat az állami alapellátás területén is." (71. o.) 

A megreformált nyugdíjrendszer és egészségügy központi szereplői, motorjai a ma-
gánbiztosítók lennének. A szegénység elleni harcban azonban az állam továbbra is meg-
határozó szerepet kap. Bokros Lajos a szegénység (családon-országon belüli) újraterme-
lődése legfőbb okának az eltérő képzettség miatti esélyegyenlőtlenséget tartja. A sze-
génység elleni harc ezért elválaszthatatlan az oktatási reformtól, amelyben az állam a 
legfontosabb cselekvő: „az általános és középiskolák üzemeltetésének fix költségét a 
tulajdonos helyi önkormányzat (egyház, alapítvány, magántőke), a működés változó költ-
ségét viszont a központi költségvetés által kiutalt tanulói fejkvóta fedezi" (118. o.). A 
közoktatás utáni szakoktatást és felsőoktatást ezzel szemben úgy képzeli el Bokros, hogy 
itt az állam a fix költségeket állná, míg „az egyetemek, főiskolák működésének változó 
költségeit, így elsősorban az oktatók fizetését pedig fedezze a tandíj" (119. o.). 

A javasolt reformok fő iránya világos: ha lehet, nyerjenek tért és befolyást a piaci 
erők, a magánvállalkozások és a kisebb közösségek. De milyen arányban kívánatos és 
hatékony, továbbá milyen módszerekkel érhető el egy ilyen változás? 

Egy nagy közgazdász, Ronald H. Coase szavaival: „Nyilvánvalóan kívánatos lenne, 
ha csak olyan tevékenységeket folytatnánk, amelyek esetében a nyereség értéke nagyobb, 
mint a veszteségé. Amikor azonban azok között a társadalmi megoldások között válasz-
tunk, amelyeken belül az egyének döntéseiket meghozzák, észben kell tartanunk, hogy a 
létező rendszer megváltoztatása, amivel javíthatunk bizonyos döntéseken, könnyen ve-
zethet más döntések romlásához. Mi több, az új rendszer eléréséhez szükséges költségek 
mellett figyelembe kell vennünk azt a költséget is, ami a különböző társadalmi intézmé-
nyek működtetésével jár , legyen az a piac vagy egy minisztérium. A társadalmi megoldá-
sok megtervezésekor és a köztük való választás során a teljes hatást kell szem előtt tarta-
nunk." (Coase ]2004] 214. o.) 

Folytatva a kérdések sorát: Miért legyen nagyobb az állami jelenlét az egyik, mint a 
másik alrendszerben? Kik és hogyan léphetnek be ezeknek a termékeknek és szolgáltatá-
soknak a piacára, ki és milyen eszközökkel szabályozza a piaci szereplők magatartását? 
Milyen versenyeszközöket szabad alkalmazni - és melyeket nem - az oktatási, az egész-
ségügyi és a nyugdíjbiztosítási piacon? Mi a piacépítő vagy szabályozó állam feladata, 
kik és hogyan ellenőrzik e tevékenységében? 

Bokros nem ad választ az ilyen és hasonló kérdésekre. Talán azért sem, mert tudja, 
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hogy kívülről, felülről nem lehet kijelölni a kényszerű és az önkéntes szolidaritás közötti 
határt: „Adott közfeladatot illetően a valóban érvényesülő társadalmi szolidaritás mérté-
ke térben és időben lényegesen különböző lehet. Lehet például Svédországban tökélete-
sen megfelelő a magyar szemmel iszonyúan magas adóteher... " (43. o.) 

Mint ahogy azzal is tisztában van, hogy földünk nagy részén a piacokat és a piaci 
versenyt korántsem a jóság és a tisztesség uralja: „Az elmaradott világ jelentős részén 
csakúgy, mint a piactagadó gazdálkodás romjaiból feltápászkodó nyers piacgazdaságok-
ban a néhol drámai sebességgel fokozódó jövedelmi és vagyoni egyenlőtlenségek nem 
annyira a tiszta és áttekinthető, mindenki számára elérhető eszközökkel folytatott ver-
seny, hanem sokkal inkább a politikai kapcsolatok, a versenyt korlátozó fortélyok és 
erőfölény, a formális jogegyenlőség érvényesülésének torzulásai, netán a befolyással 
való visszaélés, esetleg korrupció, erőszak, bűnözés, néha mindezek összefonódásának 
következményei." (29. o.) 

A kívánatos gazdaságpolitika 

Bokrostól nem idegen az egyetemi, főiskolai alapkurzusokra emlékeztető, egyszerű pél-
dákat használó érvelés. A rászorultsági elvet védve bemutatja, hogy ha mindenki a jöve-
delme arányában részesül valamely juttatásból, akkor több jut a gazdagoknak, ha pedig 
egy termék vagy szolgáltatás úgymond ingyenes vagy államilag támogatott, akkor a be-
lőle nagyobb mennyiséget fogyasztók járnak jól. 

Az iskolamester munkál benne, amikor a makroökonómia és a pénzügytan alapkurzu-
saiból, esetleg a „Gazdaságpolitikai ismeretek kezdőknek" vagy hasonló címmel futó 
tanfolyamok kiskátéiból vett érveket használva, újra és újra elmondja, hogy a nyugat-
európai életszínvonal megközelítéséhez, a felzárkózáshoz „mindenekelőtt gyors gazda-
sági növekedésre van szükség" (85. o.). Nem feledhetjük továbbá, hogy ,,[A] kisméretű, 
nyitott gazdaságokban importkényszer és hatékonysági kényszer van" - ezért ezekben az 
országokban „tartósan magas gazdasági növekedés csak a kivitel folyamatosan gyors 
bővülése nyomán érhető el." (Uo.) Ugyanez az összefüggés a gazdasági konjunktúra 
hullámzása és a várható kockázatok felől nézve: „[Hja romló világgazdasági feltételek 
közepette a lassuló export miatt gyengülő növekedést a belső kereslet mesterséges felpör-
getésével - költségvetési túlköltekezéssel és/vagy a termelékenység emelkedését rendre 
meghaladó bérnövekedéssel - kívánjuk ösztönözni, ez rövid távon lehetséges, sőt néha 
még eredményes is. Mivel azonban a belföldi kereslet importtartalma magas, a belföldi 
kereslet mesterséges fokozása gyorsan rontja a külkereskedelem mérlegét, ami hosszabb 
távon nem fenntartható." (86. o.) A közelmúlt tapasztalatai alapján máshol még kemé-
nyebben fogalmaz: „A felzárkózó, kisméretű és nagyon nyitott közép- és kelet-európai 
gazdaságokban a belföldi kereslet mesterséges élénkítésére alapozott gazdaságpolitika 
legfőbb ismérve az ikerhiány, azaz a költségvetés (államháztartás) és a külkereskedelmi 
mérleg (fizetési mérleg) együttes és nagymértékű hiánya, ezek nagyjából egyetlen év 
időbeli eltolódással jelentkező párhuzamos romlása." (87. o.) Végül a kör bezárul: az 
ikerhiány lassítja, sőt megállíthatja a kívánatos gazdasági növekedést: „Az államháztar-
tás túlköltekezése és az élénkülő fogyasztás most már nemcsak a belföldi, hanem a kül-
földi megtakarításokat is elszívja a növekedés motorját képező vállalati beruházások elől. 
Nő a költségvetés hitelfelvétele, emelkednek a kamatok. Nő a folyó fizetési mérleg hiá-
nya, még tovább emelkednek a kamatok. Az állami túlköltekezés nem is olyan gyorsan 
felzabálja nemcsak az összes belföldi, hanem a külföldi megtakarítást is. Az állam egyre 
inkább kiszorítja a vállalatokat a tőkepiacról és a hitelezésből. A vállalatok felhalmozása 
csökken, és ezzel megáll a gazdaság, eddig csak lassúnak tartott növekedése." (93.o.) 
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Mielőtt kiülne arcunkra a félelem, vegyük észre, hogy itt is hiányzik a vészjósló, 
egymást erősítő, feltartóztathatatlannak tűnő folyamatok és összefüggések gondos disz-
kussziója. Milyen feltételek között érvényesek, mikor következnek be nagy valószínű-
séggel az ilyenfajta összefüggések és átváltások? Mikor járnak együtt, és mikor időbeli 
késleltetéssel? Nincs szó itt a mértékekről sem: például nem derül ki, hogy - minden 
egyebet azonosnak véve - ugyanolyan vagy eltérő nagyságú romboló vagy kedvező hatá-
sokkal kell számolnunk lassú vagy gyorsabb növekedési pályán lévő gazdaságoknál. Van-
e esély arra, és mikor, hogy az egymást erősítő egyensúlyromboló és növekedést lassító 
folyamatok kifulladnak, hogy a gazdaság önmagától átfordul, átlép egy kedvezőbb növe-
kedési pályára? Hogyan hatnak ilyenkor a növekedés hosszú távú tényezői? 

A tudomány közvetlen termelőerővé válik? 

Kérdéseink sorából már sejthető volt, hogy Bokros Lajosnál borúlátóbban ítéljük meg a 
közgazdaságtudomány alkalmazóinak lehetséges teljesítményét. A tudományos fokozat-
tal rendelkező egyetemi tanártól nem várhatjuk el, hogy az érdeklődő közönség számára 
irt ismeretterjesztő-mozgósító írásaiban a tudományos közlés szabályait kövesse. Azt 
azonban igen, hogy figyelmeztessen az írásai fedezetéül szolgáló tudományos teljesítmé-
nyek korlátaira. Arra, hogy a gondos diszkusszió javítja az elemzés és a tervezés haté-
konyságát, ám tudományunk használói aligha alkalmasak többre, mint néhány, gyakorta 
előforduló kockázatos helyzet és a várható következmények elemzésére. Az eredményes 
1995-ös magyarországi stabilizáció is mutatja, hogy ez korántsem kevés. Illúziókat kelt, 
aki nem tudatja az érdeklődő olvasóval, hogy nem vagyunk képesek az állapotokat javító 
teendők pontos listájának és sorrendjének az összeállítására, a következmények, a „teljes 
hatás" kiszámítására. Azt meg végképpen nem tudjuk, hogy miként állítható elő az erényt 
és a jóságot terjesztő piac és verseny. 

Bokros Lajos valószínűleg jobb, mint a többi, a közönségét bűvölő, magabiztos szak-
értő-tanácsadó, ám a teljesíthetőnél többet ígért ezekben az írásaiban. Ha a szocializmus 
utáni átmenetben elfáradt közönség prófétákra vágyik, a használatban elkopott politiku-
sok pedig biztosnak látszó tippekre, akkor a terméke piacképes. 

Laki Mihály 
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ABSTRACTS OF THE ARTICLES 

Segregation in the primary-school system, I. Causes and consequences 

Gábor Kertesi and Gábor Kézdi 

The paper looks at how segregation mechanisms in the primary-school system can aggra-
vate social inequality. School segregation (teaching students with different social back-
ground in different schools or different classrooms) can emerge in many ways. It can be 
initiated by local authorities, but laissez-faire or universal-voucher system is also likely 
to lead to segregation if parents are free to choose schools and schools are free to choose 
students. There are documented cases of segregation in the first way in Hungary, but the 
second way is even more important, as the Hungarian primary-school system is close to 
a universal-voucher model. Based on economic theory and international evidence, the 
paper argues that in a segregated environment, children from disadvantaged families are 
bound to receive education of a lower quality than they would in a more integrated 
environment. Besides peer effects, lower-quality teaching in classrooms with more dis-
advantaged students is a necessary consequence if teachers are not compensated for the 
extra work - as they are not in Hungary. Hungarian data are scarce, but the available 
evidence suggests that primary schools have become more unequal since 1989, which 
has led to more unequal student outcomes. Correlation of family background and student 
outcomes is extremely strong in Hungary, by international comparison. Unequal primary 
schooling is probably an important factor in creating that correlation. Hungarian primary 
schools therefore play a significant role in increasing inherited inequality, which is clearly 
detrimental for efficiency and moral reasons. 

The interest ripple effect in Hungary 

Csilla Horváth, Judit Krekó and Anna Naszódi 

The analysis employs error-correction models to examine transmission between market 
yields and bank forint-credit and forint-deposit interest rates in the 1997-2004 period, 
using aggregate data and figures from individual banks. Linear analysis shows that ad-
justment on the market for short-term corporate loans can be considered full in the long 
term and relatively rapid. But other sections of the market are marked by partial and/or 
slow price adjustment, with consumer credit and short-term personal deposit rates seem-
ing especially sticky. Also investigated was the possibility of non-linearity in the price 
filtering of banks. The authors' findings were that adjustment of bank interest rates 
depends on deviation from equilibrium value and degree of yield variation. Filtering 
proves significantly faster above a certain threshold that can be justified by menu costs. 
The filter speed is also influenced in the direction of the yield shocks: it was found that 
corporate credit rates are stickier downwards. However, the findings contradicted the 
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expected behaviour of profit-maximizing banks: personal deposit rates responded faster 
to a rise in yield than to a fall. Nonetheless, the findings may be explained by the fact that 
the observed rises in yield were greater than the falls. 

The domino effect on the Hungarian interbank market 

Ágnes Lublóy 

The study sets out to measure quantitatively the infection on the Hungarian interbank 
market. The linking loan agreements among banks may produce a situation in which 
failure of a few institutions brings down the whole banking sector. The study applies 
simulation methods to trace the effect that the single, idiosyncratic failure of each bank 
would have. The author measures the domino effect using a modified definition of fail-
ure, also taking market expectations into account. She examines within various scenarios 
what would happen if several banks with the same exposure failed at once. The domino 
effect in Hungary, in absolute and relative terms, turns out to be limited even in extreme 
cases, which can be ascribed mainly to the fact that banks' exposure to interbank transac-
tions is low compared with their underlying capital. 

The multiplicator and its history 

András Bródy 

The multiplicator is a theoretical tool used by Keynes, to prove and calculate the benefi-
cial effect of additional budget expenditure. The stimulant effect of the extra money was 
first described by Hume. Some version of the multiplicator principle, as a basic and 
frequently employed tool of economic analysis and examination of effects, has been 
examined by many authors. It is worth considering again, because it contains another 
message as well, which has yet to be recognized. 
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Sipos Aladár 
( 1 9 2 7 - 2 0 0 5 ) 

Sipos Aladár egész életét tekintve meghatározó útravalót hozott magával szülőföldjéről, 
az egyszerű parasztemberek világából. Az Egerben folytatott szép emlékű középiskolai 
tanulmányok után 1947-1951 között végezte el Budapesten a Közgazdaságtudományi 
Egyetemet. Az akkor formálódó új egyetemet meghatározó személyiségeken kívül nagy 
tisztelettel tanult a régi professzoroktól, közöttük Heller Farkasnak is tanítványa volt. 
Az egyetem befejezése után 1951-től Erdős Péter hívására az MTA Közgazdaságtudomá-
nyi Intézetében kezdett dolgozni. 

Ebben az inspiráló közegben, kiváló kollégákkal együttműködve kezdte tudományos 
pályáját. Kezdetben főleg gazdaságtörténeti vizsgálatokat végzett a két világháború kö-
zötti magyar gazdaság, azon belül a magyar ipar fejlődése témakörében. Az Intézet kö-
zösségének munkáját az akkori politikai hatalom nem sokáig tűrte: 1953-ban átmenetileg 
megszüntették az Intézetet. Sipos Aladárt a Felsőoktatási Minisztériumba helyezték át, 
ahol főelőadóként elsősorban a közgazdasági felsőoktatás fejlesztésével foglalkozott. 

1957-től egyetemi adjunktus a Közgazdaságtudományi Egyetemen. Az oktatói munka 
mellett ismét nagy lendülettel fogott kutatásaiba: az amerikai agrárfejlődés fő irányzatait 
kezdte behatóan tanulmányozni, részletesen feldolgozta az Egyesült Államok agrárössze-
írásait. 1961-ben megvédett kandidátusi értekezésében foglalta össze eredményeit, ame-
lyeket opponensein kívül a bírálóbizottság elnöke, Erdei Ferenc is nagyra értékelt. E munka 
keretében itthon az elsők között mutatta be a mezőgazdaság iparosodásnak, a horizontális 
és a vertikális integrációnak a folyamatait. 

1961-től az Eötvös Loránd Tudományegyetem tanszékvezető egyetemi docense, 1965-
től egyetemi tanára volt egészen 1979-ig. Párhuzamosan más egyetemeken és főiskolá-
kon is tanított, 1965 és 1977 között a Politikai Főiskola tanszékvezetői, 1977 és 1979 
között rektorhelyettesi pozícióját is betöltötte. 

Az 1960-as évek elejétől nagy figyelemmel vizsgálta az európai integráció folyamata-
it, különösen a közös agrárpolitika kiépítését és működését. 1967-ben jelent meg Agrár-
viszonyok Nyugat-Európában című kötete, amely a mezőgazdaság korszerűsítése, a ho-
rizontális és vertikális integráció témaköreivel együtt az európai integráció folyamatait is 
tárgyalta. A fejlett agrárgazdaságok fejlődési irányainak átfogó összegezését nyújtja aka-
démiai doktori értekezése, amelyet 1972-ben védett meg. E munka alapján született A 
technikai haladás hatása a fejlett tőkés országok agrárviszonyaira című kötete, amely 
1976-ban jelent meg az Akadémiai Kiadónál. 

Tudományos érdeklődése a nemzetközi irányzatok feltárásával és összefoglalásával 
egyidejűleg egyre inkább a hazai gazdaság és az agrárgazdaság változásai irányába for-
dult. A magyar mezőgazdaságban már 1966-tól hoztak reformintézkedéseket, majd meg-
kezdődött a gazdasági mechanizmus átfogó reformja, amely megteremtette a hazai agrár-
modernizáció hátterét. 

1976-ban választották meg a Magyar Tudományos Akadémia levelező tagjának. 1977 
tavaszán tartotta meg Az agráripari integráció című akadémiai székfoglaló előadását. 
E munkája bizonyos értelemben összegezi a hetvenes évek írásait. Összefoglalta a hazai 
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fejlődés alapvető sajátosságait, megkülönböztetve azokat a többi egykori szocialista or-
szág irányzataitól. Óva intett a tervutasításos rendszerben kiépített sajátos középirányító 
egyesülések átvételétől, amelynek akkor - összefüggésben a reform megtorpanásával -
jó néhány hazai támogatója is akadt. 

1980-tól ismét visszakerül az MTA Közgazdaságtudományi Intézetébe, amelynek 1990 
végéig igazgatója, majd kutató professzora volt. E visszatérés egyúttal jelentős kutatási 
programok irányítását igényelte. Azok közül is kiemelést igényel a Gazdaságunk szerve-
zeti rendszere című OKKT kutatási program, amelyet Tardos Mártonnal együtt vezetett. 
E kutatások 1981 és 1986 között széles körű empirikus munkát, arra alapozva pedig a 
működő gazdasági mechanizmus alapos feltárását tették lehetővé. Bár a kutatások egyes 
munkaközi eredményeinek (például a KTI közlemények 27. kötetének) közzétételét a 
politikai vezetés még képes volt megakadályozni, de a program eredményeképpen meg-
születő súlyos kritikát és radikális reform igényét tartalmazó írások a nyolcvanas évek 
közepétől megjelentek, s a hazai átalakulási folyamatra hatást gyakoroltak. A piacgazda-
ság kiépítésének meghatározó elemévé vált az e kutatás keretében megformálódó gazdasá-
gireform-koncepció. Megfogalmazódott a tulajdoni reform igénye is: az akkor még „szent 
tehénnek" számító társadalmi tulajdon elválasztása az állam- és pártapparátustól. A kuta-
tások keretei között kiemelt figyelem irányult az agrárgazdaságra is. E kutatásokat köz-
vetlenül Sipos Aladár vezette. 

1981-ben választották meg az MTA rendes tagjának. Székfoglaló előadását - amely az 
Akadémiai Kiadónál önálló kötetként is megjelent - e kutatások munkaközi eredménye-
ire támaszkodva 1983-ban tartotta meg Az agráripari szféra vállalati kapcsolati rendsze-
rei címmel. Számos fontos tanulmányt írt, gyakran a kutatásokban, azok irányításában 
közreműködő munkatársaival közösen. A Közgazdasági és Jog Könyvkiadó 1988-ban 
jelentette meg - ugyancsak társszerzővel - a Válaszúton az agrárpolitika című, sokszor 
hivatkozott kötetet. 

A Közgazdaságtudományi Intézetben további fontos kutatásokban is részt vett. A foly-
tatódó mechanizmuskutatásokon túl több agrárgazdasági programot is vezetett: az úgy-
nevezett termékpálya-kutatásokat, a műszaki fejlesztés, illetve a föld közgazdasági érté-
kelése témakörében folytatott kutatásokat. Egyidejűleg több, gazdaságpolitikát érintő 
szakmai bizottságnak is tagja volt: többek között az akkoriban működő adóreform-bizott-
ságnak, a bős-nagymarosi vízlépcsőt vizsgáló s 1988-ban elsőként súlyos kritikát megfo-
galmazó akadémiai bizottságnak. 

Szakmai publikációi végigkísérik a gazdasági rendszerváltás éveit is. Az 1990-es évek 
elejétől az agrárgazdaság változásairól számos önálló, illetve társszerzőként jegyzett ta-
nulmányt publikált. Egyik meghatározó résztvevője volt az MTA IV. Osztályán készült, 
az agrárgazdaság helyzetét elemző tanulmány kidolgozásának, amelyet 1993 elején az 
MTA Elnöksége is megvitatott, és a kormányzathoz továbbított. 

Számos akadémiai és egyéb tisztséget töltött be. 1994 és 1999 között az MTA IX. 
(Gazdaság és Jogtudományok) Osztályának elnökhelyettese. Több mint negyedszáza-
don át töltötte be az MTA Agrárközgazdasági Bizottságának elnöki, 1999-től pedig 
tiszteletbeli elnöki funkcióját. Tagja volt az MTA Közgazdaságtudományi Bizottságá-
nak és az MTA Nemzetközi Kapcsolatok Bizottságának. Több nemzetközi tudományos 
szervezet aktív tagjaként és tisztségviselőjeként vállalt szerepet a világ tudományos 
közéletében. 1983-1984-ben vendégprofesszorként adott elő Sapporóban a Hokkaido 
Universityn. Hosszú évekig töltötte be a TIT alelnöki tisztségét. Több évtizedig volt a 
Közgazdaságtudományi Szemle, a Gazdálkodás, illetve a Vezetéstudomány szerkesztő-
bizottságának tagja. 

Munkája során nem felejtette el, honnan érkezett. Nem feledkezett meg a vidék, a 
vidéki emberek szolgálatáról - nem szűkkeblű módon, hanem a szélesebb nemzetgazda-
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sági és nemzetközi összefüggésekre is figyelemmel. Modern, életképes, fenntartható vi-
déki gazdaság kiépítését, fejlesztését tartotta szükségesnek. 

Élete végéig megőrizte kutatói kíváncsiságát. Nemritkán szenvedélyes igyekezettel 
kereste a választ a jelenkori közgazdasági, közöttük agrárgazdasági problémákra. A té-
nyek tisztelete, a kritikai megközelítés adott hátteret az alkotó munkához, erőt esetleg 
tévesnek bizonyult tanok meghaladásához. 

A kritika és az igényesség egyidejűleg jellemezték munkáját. Szigorú kritikusa volt 
számos tudományos dolgozatnak. A bírálatnak nem mindenki örült. Ám az idő múlásával 
minden kutató sokkal inkább értékeli a segítő kritikát, semmint az üres dicséretet. 

Az igényes szigorúság emberséggel és jóindulattal társult. Rendkívül elkötelezetten 
támogatta a fiatalokat. Akár egyetemi professzorként, akár vezető tudósként természe-
tesnek tekintette azt. Néhány héttel ezelőtt, az MTA Gazdaság- és Jogtudományok Osz-
tályának februári ülésén még fontos, a fiatalokat is támogató javaslatokat fogalmazott 
meg az Akadémia Alapszabályával összefüggésben. Jól érezte magát a fiatalok között. A 
kevésbé tekintélytisztelő vitákon is energikusan vett részt. Egyenes természete nem tűrte 
sem a hízelgést, sem az őszinteség hiányát. Hirtelen halála meggátolja további tudomá-
nyos tervei megvalósítását. Életműve mégis kerek egész. Emlékét megőrzi a szűkebb és 
a szélesebb tudományos közösség. 

Halmai Péter 



A Nemzeti Fejlesztési Hivatal felkérésére a Közgazdasági Szemle és a Corvinus Egyetem 
Közgazdaságtudományi Karának összehasonlító gazdaságtan tanszéke Népesség, foglal-
koztatás és nyugdíj címmel 2005. február 10-én vitát rendezett az AKTÍV TÁRSADALOM vi-
tasorozat keretében. A vita résztvevői arra keresték a választ, hogy miként hatnak a demog-
ráfiai és munkaerő-piaci trendek a társadalmi viszonyokra és az időskori jövedelembizton-
ságra. A vitaindító előadást AUGUSZTINOVICS M Á R I A közgazdász tartotta. Felkért hozzászóló 
B Ő D P É T E R matematikus professzor, H A B L I C S E K L Á S Z L Ó demográfus, K Ö L L Ő J Á N O S közgaz-
dász és M A T I T S Á G N E S aktuárius volt. A vitát K Ő V Á R I G Y Ö R G Y egyetemi tanár vezette. 

A. vita célja kettős volt: egyrészt, hogy hozzájáruljon a régóta, sok oldalról és erősen 
vitatott összefüggésrendszer elméleti tisztázásához, másrészt, hogy a hazai gyakorlat, a 
gazdaság- és társadalompolitikai döntéshozók számára is ösztönzést és fogódzókat nyújt-
son az égető problémák megoldásához, a kínzó dilemmákkal való szembenézéshez. Az 
eseményt szponzoráló Nemzeti Fejlesztési Hivatal, a rendezvénynek otthont adó Corvinus 
Egyetem és a vitát szervező Közgazdasági Szemle az érdekeltek széles körének meghívá-
sával csak katalizálni kívánta a számos műhelyben, régóta folyó gondolkodást a témá-
ról, lehetőséget nyújtva a különböző, néha szögesen szembenálló elképzelések szembe-
sítésére. 

Manapság kevés az olyan vitaalkalom, ahol az akadémiai emberek absztrakt modelljeit 
a gazdasági élet mindennapjainak tapasztalataival vetik egybe, ahol az állami irányítás 
előtt álló sürgető feladatokat az elméleti meggondolások fényében lehetne újragondolni. 
A vitára meghívottak heterogenitása, a foglalkoztatási és nyugdíjkérdésben érdekeltek 
legkülönbözőbb csoportjainak a részvétele az eszmecserében jól demonstrálta a probléma 
komplexitását. Sem a társadalom előtt álló demográfiai dilemmáknak, sem az öregedő 
Magyarországból származó problémáknak, sem a foglalkoztatás kezelésének, sem a nyug-
díjrendszernek nincs gordiuszi megoldása. Előrehaladást csak a türelmes vita hozhat. A 
vita szervezőinek nem volt célja, hogy a rendezvény lezárásakor a résztvevők biztos re-
cepttel távozzanak, amelyet követve egyértelmű: mit kell tenni, hogy ne értéktelenedjenek 
el a nyugdíjak végzetesen, s ne vegetáljanak százezrével emberek a társadalom perifériá-
ján, akiknek semmi reményük arra, hogy valaha is munkát találjanak, vagy nyugellátás-
ban részesüljenek. A vita szervezőinek ambícióit nem a „végleges megoldások" keresésé-
vel, hanem sokkal inkább egy természettudományos vitáról távozó hajdani fizikus megjegy-
zésével lehet leírni. „Amikor idejöttem erre a vitára, csak meglehetősen homályos elképze-
lésem volt a dologról. Most szintén homályosan látok, de sokkal magasabb színvonalon. " 
Nem azonnal alkalmazható megoldásokat, királyi utakat vártunk a rendezvénytől, hanem 
közös gondolkodást, meggyőző érveket, világos álláspontokat. Abban bíztunk, hogy ha a 
homály nem is oszlik el teljesen a kérdéskör körül, de tisztul a kép, és megerősödik az 
igény, hogy „ előbb mérjünk, aztán vágjunk". Mielőtt nagyszabású átalakításra adnánk 
a fejünket a nagy elosztórendszerekben és a foglalkoztatáspolitikában, gondoljuk végig 
a várható hatásokat és következményeket. Helyezzük tágabb perspektívába napi gond-
jainkat, és hívjuk segítségül a kutatásokból leszűrhető eredményeket. 

A következő oldalakon az Olvasó megismerkedhet Augusztinovics Mária tanulmányá-
val, amelyre az előadását építette. Majd részletesen beszámolunk a korreferátumokról és 
az azokat követő igen élénk vitáról. 
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AUGUSZTINOVICS MÁRIA 

Népesség, foglalkoztatottság, nyugdíj 

A nyugdíjrendszerek jövőjéért, a majdani idősek nyugdíjáért sokan aggódnak, néha 
még „összeomlással" is ijesztgetnek. Általában a demográfiai „bombát", a népesség 
öregedését okolják, és gyakran üdvözítő megoldásként tüntetik fel a nyugdíjprivati-
zációt. A cikk azt kívánja bizonyítani, hogy ezek a tényezők alárendelt jelentőségűek; 
ezzel szemben az igazi, nagy kihívást a foglalkoztatottság alacsony színvonala jelen-
ti. A következtetés az, hogy az időskori jövedelembiztonság egész rendszerét újra 
kell gondolni/ 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: J21, J26. 

Népesség 

A népesedéssel kapcsolatos, néha a pánikkeltésig is elmenő aggodalmak elsősorban a 
népesség jelen és jövőbeli természetes fogyására és öregedésére vonatkoznak. A józan 
megítéléshez érdemes a múltat is figyelembe venni, mindezt hosszabb történeti perspek-
tívában tekinteni. 

Demográfiai átmenetnek vagy demográfiai forradalomnak nevezik azt a folyamatot, 
amelynek során az emberiség áttérőben van egy történelmileg vadonatúj demográfiai 
rezsimre: az emberi életpálya átlagos tartama sohasem látott mértékben meghosszabbo-
dik, a közel egyensúlyi halálozási és születési ráta pedig ennek megfelelően a korábbi 40-
50 ezrelék körüliről 8-10 ezrelékre, talán még alacsonyabbra süllyed. Ez a folyamat a 
18. században Észak- és Nyugat-Európában kezdődött, azután fokozatosan átterjedt a 
„fehér ember" egész világára, majd a 20. század második felében elérte a fejlődőnek 
nevezett országokat, földrészeket is (McEvedy-Jones [1978]). A demográfiai átmenet 
természetesen megrázkódtatásokkal jár, de egészében mégis az emberiség egyik legna-
gyobb, legmesszebbre ható vívmánya, hiszen azon alapszik, hogy az ember - történel-
mében először - már nem csak a termékenységet, hanem a halandóságot is képes befo-
lyásolni. 

A halandóság legátfogóbb mérőszáma a születéskor várható átlagos élettartam. Ez 
Magyarországon1 a 19. század első felében 25 év körül lehetett (.Hablicsek [1991]), 1900-

* A cikk alapjául szolgáló kutatást az OTKA T 037353 számú pályázata támogatta. Munka közben sokat 
segített Hablicsek László, Köllő János, Réti János és Simonovits András - köszönettel tartozom nekik. Az 
esetleges hibákért természetesen a szerző felelős. 

1 Itt és a továbbiakban az adatok Magyarország jelenlegi területére vonatkoznak. Forrás: Demográfiai 
évkönyvek és NKI [2004]. 

Augusztinovics Mária az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos tanácsadója. 
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1. ábra 
Születési és halálozási ráta 

(ezrelék) 

Születési ráta Halálozási ráta 

ban 37, ötven évvel később már 62 év volt, jelenleg - három évtizednyi megtorpanás 
után ismét javulóan - 72 és fél év, 2050-re pedig mintegy 80 év várható.2 Alig képzelhető 
el, mi történt volna, ha ehhez nem alkalmazkodik a termékenység. Az alkalmazkodás 
bekövetkezett, de természetesen - mint mindenütt a világon - késlekedve. 

Az 1. ábrán látható, hogy a születések száma - két világháborús év kivételével - 1981-
ig mindig jóval meghaladta a halálozások számát. Az élettartam hosszabbodása és a 
születések késleltetett alkalmazkodása a 20. század első négyötödében a népesség robba-
násszerű növekedéséhez vezetett. 1981 óta viszont az olló ellenkező irányban nyílt ki, 
részben a születésszám további csökkenése, nagyobbrészt pedig a halálozások számának 
növekedése miatt. Azóta a népesség fogyásának vagyunk - a szükségesnél ijedtebb -
tanúi. 

Jó lenne a 20. századi népességrobbanást és a 21. századi népességfogyást egyértelmű-
en felosztani a két meghatározó tényező, a születés és a halál alakulásának következmé-
nyei között - erre a demográfiában bizonyára több igényes, tudományosan megalapozott 
módszer is létezik. Itt csak egy egyszerű gondolatkísérletre hagyatkozunk. 

Elképzelünk egy „csuda okos" népességet. Halandósága pontosan úgy alakul, mint a 
20-21. században a tényleges magyar népességé, de minden évben pontosan annyi gyer-
meket szül, amennyi az akkor adott halandóság mellett változatlan szinten tartaná a né-
pességet. A dolog mégsem sikerül tökéletesen, mert a halandóság tovább javul; az embe-
rek tovább élnek, mint ahogyan születésükkor várható volt. Ennek következtében ez a 
népesség is növekszik, és ez a növekedés kizárólag a halandóság javulásának tulajdonít-
ható. A kétféle - a tényleges és a „csuda okos" - népesség gyarapodása közötti különb-
ség viszont a születési többlet, a késleltetett alkalmazkodás számlájára írható. 

A 2. ábrán látható, hogy bő száz év alatt a tényleges népesség több mint megkétszere-
ződött, 5 millióról 10,7 millióra nőtt. A jelenlegi és a 21. század első felére jelzett 
további népességcsökkenés során lényegében a 20. századi születési többlet fog - részben 
- elfogyni. A halandóság javulásának hatása megmarad, sőt tovább emelkedik. A népes-

2 Férfiak és nők átlaga. A nők élettartama mindig, mindenütt néhány évvel hosszabb, mint a férfiaké. 
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2. ábra 
Népesség 
(millió fő) 

Millió fő 

5 Év 
1870 1930 1981 2050 

A csuda okos nép A tényleges nép 

ség létszáma természetesen nem a demográfiai átmenet előtti szintre esik vissza, hanem 
2050-ig körülbelül az 1930-as évek már erősen megnövekedett színvonalára. 

Az 1. ábrára visszatekintve azonban meg kell kérdeznünk: miért emelkedik az 1970-
es évektől kezdve a halálozási ráta (az ezer lakosra jutó halálozások száma), amikor 
átlagában nem romlott, sőt újra javulásnak indult a halandóság? Az 1960-as évek végétől 
az 1990-es évek elejéig ebben szerepet játszott a középkorú férfiak halandóságának -
más országokban is megfigyelt, teljesen máig sem megmagyarázott - növekedése. A je-
lenre és a jövőre vonatkozóan azonban a válasz lényegét ismét a korábbi születési többlet 
adja meg: a 20. század első nyolc évtizedében született, igen nagy létszámú évjáratoknak 
kellett és kell kihalniuk. 

A 19. század végén, majd az 1920-as évekig évente jóval több, mint kétszázezer gyer-
mek született, azután a születések száma fokozatosan csökkent. Kivétel az 1. ábrán látha-
tó két, kiugró születési csúcs, a „Ratkó-generáció" színrelépése az 1950-es évek elején, 
majd az ő gyermekeik születése az 1970-es évek második felében.3 Ezekben a rövid 
időszakokban az évenkénti születések száma ismét meghaladta, illetve megközelítette a 
kétszázezret. 

A 20. század elején született, nagy létszámú évjáratoknak kevés tagja él már velünk. 
A „ratkósok" és gyermekeik azonban itt vannak: középkorúak, illetve fiatalok. Ez a két 
kiugró születési csúcs alapvetően meghatározza a jelenlegi népesség korstruktúráját, 
amelyet a 3. ábra szemléltet.4 

A demográfiai átmenetnek, az élettartam hosszabbodásának természetes velejárója a 

3 A második világháborút követő években világszerte születési csúcsok alakultak ki, a magyarországihoz 
hasonló adminisztratív beavatkozás nélkül is. Megszületett a „baby-boom" generáció, majd 20-25 évvel 
később az „echo", a baby-boomerek gyermekeinek nemzedéke. 

4 A korfa „szabályostól" erősen eltérő alakja nem egyedülálló. Kiugró „nagy generációk" és a születés-
szám csökkenését jelző „beszűkülés" a korfa alján majdnem minden európai ország korfáját jellemzi, de 
például Málta vagy Lengyelország korfája kísértetiesen hasonlít a magyarhoz (Daróczi [2004]). 
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3. ábra 
Korfa, 2002 

Férfiak Nők 

népesség öregedése. Ez azonban a továbbiakban viszonylag lassú és folyamatos lenne, ha 
a jelenlegi korstruktúra nem gerjesztene lökésszerű változásokat a jövőben. Ugyanis aho-
gyan ez a két, kiugróan nagy generáció előrehalad az életpályán, úgy fog - sokszor 
ugrásokban - fokozódni az öregedés, és végül, amikor a felgyorsuló kihalás szakaszába 
lépnek, úgy fog átmenetileg megnövekedni a halálozás. 

A korstruktúra jellemzésének - a korfa grafikus ábrázolása mellett - gyakran használt 
eszközei a demográfiai függőségi ráták, amelyek az eltartandónak ítélt korosztályok lét-
számát viszonyítják az eltartásra (kereső munkára) képesnek gondolt generáció létszámá-
hoz. Legtöbbször az időskori függőségi ráta (időskorúak aránya a keresőkorúakhoz) nö-
vekedésével ijesztgetik a közvéleményt, de érdemes szemügyre vennünk a teljes rátát is 
(fiatalkorúak és időskorúak együttes aránya a keresőkorúakhoz). 

A Nemzetközi Munkaügyi Szervezet (ILO) és nyomában számos statisztika a 15-75 
éves korosztályt tekinti munkaképes korúnak, ez az elhatárolás azonban véleményem 
szerint ma nem operacionális. Az iparosodott országokban a 15-18 évesek zöme még az 
iskolapadban ül, a nyugdíjkorhatár pedig sehol sem éri el a 75 évet. Itt és a továbbiakban 
a hazai törvényes - és 2008-tól már férfiakra-nőkre egyformán érvényes - nyugdíjkorha-
tárt figyelembe véve, a 19-62 éves korosztályt tekintem keresőkorúnak.5 

A 4. ábrán látjuk, hogy az időskori függőségi ráta a demográfiai átmenet itt mért 160 
éves szakaszában valóban jelentősen emelkedik. A 20. században lassúbb volt, a 21. 
században gyorsuló a növekedése. Ezzel szemben a teljes ráta az 1940-es évek közepéig 
gyorsan csökkent, ami a termékenység alkalmazkodásának, a születésszám csökkenésé-
nek tulajdonítható. Figyeljük meg, hogy a teljes ráta jelenleg történelmi mélyponton van, 
éppen azért, mert a „ratkós" évjáratok még, gyermekeik pedig már keresőképes korban 
vannak. A 21. század első felében viszont a teljes ráta már lényegében az időskori rátával 
párhuzamosan emelkedni fog, de még 2050-ben is jóval alacsonyabb lesz, mint a 19. 
század végén, a 20. század elején volt. 

5 Természetesen akadnak 19 évnél fiatalabb és 62 évnél idősebb keresők is, de számuk ma már olyan 
kicsi, hogy ezzel nem érdemes bonyolítanunk az itteni nagyvonalú áttekintést. A 62 éves kor határeset: aki 
betöltötte, elmehet nyugdíjba és általában el is megy. Ez a folyamat azonban eloszlik az év során, tehát 
valójában elhatározás kérdése, hogy a 62 éveseket hová soroljuk. 
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4. ábra 
Demográfiai függőségi ráták 

Százalék 

100-. 

80 

oH 1 1 1 1 
1891 1947 1990 2020 2050 

Teljes ráta (0-18 és 6 3 + évesek/19-63 évesek, százalék) 

Időskori ráta ( 6 3 + évesek/19-62 évesek, százalék) 

Az időskori függőségi ráta növekedését általában az élettartam hosszabbodásának és a 
jelenlegi alacsony születésszámnak tulajdonítják. Való igaz, hogy a hosszú távú trendet 
elsősorban ezek a tényezők alakítják. Ha azonban közelebbről megnézzük a 21. század 
első felének várható folyamatait, azokon is megtaláljuk a 20. századi születéstörténet 
lenyomatát. 

A következő oldalon látható 5. ábra két részből áll. A felső rész az időskori függőségi 
ráta számlálójának és nevezőjének (az idősek és a keresőkorúak létszámának) évenkénti, 
százalékos változását ábrázolja. Hogyan lehetnek ilyen ugrások, hogyan fordulhat elő 
szinte minden - csökkentéstől évi két és fél százalékot meghaladó növekedésig - az idős 
generáció létszámának változásában? Hiszen akik már benne vannak ebben a korosztály-
ban, akik elmúltak 63 évesek, azoknak a száma már nem növekedhet, csak csökkenhet a 
halálozással (esetleges bevándorlástól itt eltekintve). Növekedés egyáltalán csak akkor 
lehetséges, ha a korosztályba belépő, vagyis a 63 éves évjáratban többen vannak, mint 
ahányan a náluk idősebb egész népességben az előző évben meghaltak. A kiugró növeke-
déshez pedig igen nagy létszámú évjáratnak kell az adott évben 63 éves korba lépnie. 
Erre utal az is, hogy a keresőkorúak létszámváltozása szinte tükörképe - csak a nagyobb 
létszám miatt kisebb százalékos arányban - az idősekének, mert a korosztályba belépő 19 
évesek nem pótolják a kilépő 63 éveseket. 

Az 5. ábra alsó részén azt mutatjuk meg, hogy az adott évben 63 éves korba lépő 
évjáratban hányan születtek annak idején, és hányan érték meg a 63 éves kort. A két 
görbe alakja szinte tökéletes szinkronban van a felső rész felső görbéjével, és talán már 
felesleges is rámutatni, hogy a 2018 körüli csúcs a „Ratkó"-évjáratok, a 2039 körüli 
csúcs pedig az ő gyermekeiknek a 63 éves korba lépését jelzi. Azt azonban érdemes 
megfigyelni, hogy az alsó rész két görbéje, a születéskori és a 63 éves kori létszám 
fokozatosan közelebb kerül egymáshoz - nyilvánvaló, hogy ez a halandóság javulásának 
az eredménye. 

Öregszünk tehát, valóban öregszünk, de ez nem valami egyenletes, vészes tempóban 
száguldó folyamat, hanem erősen ciklikus. Örvendetes lenne, ha trendjét az itt felhasz-
nált előrejelzéshez képest még erősítené is a halandóság gyorsabb javulása, és ugyanak-
kor mérsékelné a termékenység nagyobb növekedése. Bármi lesz is azonban ezután, a 
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5. ábra 
Ciklusok az öregedésben 

a) A létszámok évi változása, százalékban 

60 évesnél idősebbek 19-62 évesek 

b) A 63 éves korba lépő évjárat létszáma, ezer fő 

Születéskor 63 éves korban 

20. századi születéstörténetet nem lehet felülírni, következményeivel még néhány évtize-
den át együtt kell élni. 

Tény, hogy a társadalom ma még nincs felkészülve az idős emberek, különösen a 
nagyon idős, ellátásra és gondozásra szoruló emberek számának növekedésére. Ma még 
hiányzik ennek az intézményi és szociális infrastruktúrája, morálja és kultúrája. Ez egyre 
több ember és család életét nyomorítja meg. 

Ugyanakkor persze fiatalodunk is. Már ebben a cikkben is 19 évet tekintünk a kereső-
képes kor alsó határának 15 év helyett. Ha így folytatódik a felsőoktatási expanzió, akkor 
egy idő múlva valószínűleg át kell majd térni a 22-23 éves korra. Kitolódnak a gyer-
mekvállalási kor határai is: 1970-ben az élve született csecsemők 56 százaléka szárma-
zott 25 évnél fiatalabb anyáktól és 39 százaléka 25-34 évesektől, ma ez a két arány 
sorrendben 28, illetve 63 százalék. Későbbi szülés, hosszabb tanulókor együtt azt jelenti, 
hogy akár 55-60 éves korig is elhúzódhat a gyermekért felelős, „gyermeknevelő" sza-
kasz az ember életében. Itt a gyermeket is, meg a nevelést is idézőjelben gondolom, de az 
anyagi kötelezettség idézőjel nélküli. 

Az élettartam meghosszabbodásával tehát nemcsak az öregség hosszabbodik meg, ha-
nem minden életszakasz. A megnyert évek eloszlanak az életpályán. Kitolódik a munka-
képes kor felső határa is, így „alulról" viszont rövidül az öregség. Gazdagabb országok-
ban a 70-80 évesek vidáman utazgatnak, és a nyugdíjasok egyetemére járnak. Nálunk a 
70-75 éves nagymamák és nagypapák fuvarozzák az unokákat az óvodába és haza, pótol-
ják a megfizethetetlen bébiszittert. Ezért sokan képzelik, hogy mindent megoldó panácea 
lenne a nyugdíjkorhatár alapos felemelése. 
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Csakhogy egy dolog a munkára való képesség és más dolog, hogy van-e keresetet 
biztosító munka. A ténylegesen kereső életszakasz felső határát nem a demográfiai folya-
matok szabják meg, hanem a munkaerőpiac. De ez már egy másik történet, erről szól a 
következő rész. 

Foglalkoztatottság 

Súlyos hiba azt hinni, hogy a keresőkre háruló eltartási terhet a demográfiai függőségi 
ráta határozza meg, sőt ezen belül csak is csak az időskori függőségi ráta. Felelőtlenség 
azzal riogatni a politikusokat és a közvéleményt, hogy a jövőben majd nem lesz elég 
keresőkorú fiatal, aki eltartsa azt a sok öreget. 

A népességnek három nagy korosztályra való felbontását az előző részben már bemu-
tattuk, itt most egy kicsit finomítunk rajta. Néhány egyszerű jelölést is bevezetünk, de 
csak a rövidség és pontosság kedvéért - nem lesz bonyolult matematika. A finomítás is 
csak annyi, hogy a keresőkorú népességet két csoportra bontjuk: 

Y = kereső kornál fiatalabb népesség (0-18), 
M~ keresőkorú népesség (19-62), ebből 

F = foglalkoztatottak, 
N = nem foglalkoztatottak, 

O = kereső kornál idősebb népesség (63-). 
Ezekből az egyszerű fogalmakból két fontos hányadost szoktak képezni. Az egyikkel 

már találkoztunk: 

teljes demográfiai függőségi ráta: R = (F + 0)1 M. (1) 

A másik a foglalkoztatottak számát viszonyítja a keresőkorúak számához: 

foglalkoztatási hányad: E = F/M. (2) 

Ez a két ismert ráta azonban nem elégséges az igazi probléma leírásához. Eltartani 
ugyanis nemcsak a fiatalokat és öregeket kell, hanem a nem foglalkoztatott kereső korú-
akat is. Es nem a keresőkorúak tartják el őket, hanem csak a foglalkoztatottak. Ezért 
javasolom, hogy vezessünk be egy harmadik mutatószámot, amely az eltartandók számát 
viszonyítja az eltartók számához: 

gazdasági függőségi ráta: G = ( Y + O + N)/F. (3) 

A gazdasági függőségi rátát nem szabad összetéveszteni a nyugdíjrendszerek irodal-
mából ismert rendszerfüggőségi rátával. Ez utóbbi ugyanis egy adott nyugdíjintézmé-
nyen belül (és ilyen egy országban több is lehet) a nyugdíjasok számát viszonyítja a 
járulékfizetők számához. Az itt javasolt G hányados viszont független a nyugdíjrendszer-
től, sőt mindenféle jövedelemelosztó és újraelosztó intézménytől. Ebben a részben ugyanis 
nem vizsgáljuk, hogy milyen csatornákon keresztül tartják el a foglalkoztatottak az eltar-
tandókat, nem foglalkozunk az adórendszer, a szociális ellátás vagy a család szerepével. 
Sőt, nem foglalkozunk azzal sem, hogy mennyibe kerül az eltartás. Itt nincsenek forintok, 
csak létszámok - pontosan azért, mert a demográfiára hivatkozó hamis érvelést kívánjuk 
megcáfolni. Az újraelosztás kérdései egy másik tanulmány tárgyát képezhetnék. 

A G hányados természetét tekintve egy kombinált, demográfiai-munkaügyi mérőszám. 
Ezt mutatja az is, hogy könnyen levezethető a demográfiai R és a munkaügyi E mérőszá-
mok függvényeként: 
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Látható, hogy a gazdasági függőség nő, ha nő a demográfiai függőség, és csökken, ha 
nő a foglalkoztatottság. Ebben persze nincsen semmi meglepő újdonság, de az egyszerű 
összefüggés lehetővé teszi, hogy számszerűsítsük a hatásokat. Erre szolgál az 1. táblázat. 

1. táblázat 
Tények, eló'rejelzés és gondolatkísérletek, 1980-2050 

1980 2002 2050 2050 

Megnevezés 
(1) (2) (3) 

rossz tűrhető jó csoda 
(1) (2) (3) 

(4) (5) (6) (7) 

Létszám, millió fő 
Y 2,8 2,2 1,5 
M 6,3 6,2 4,6 
F 5,5 3,9 2,3 2,9 3,3 4,0 
N 0,8 2,3 2,3 1,7 1,3 0,6 
O 1,6 1,8 2,6 
Összesen 10,7 10,2 8,7 

Jellemző mutatók 
R százalék 70,1 63,6 89,8 
E százalék 87,2 61,9 50,0 61,9 71,8 87,2 
G egy keresőre 0,96 1,64 2,80 2,07 1,64 1,18 

Az 1. táblázat első három oszlopa tényeket mutat be és a 2050-re szóló demográfiai 
előrejelzést. Figyelmet érdemel, hogy 

1. 1980-tól 2002-ig gyakorlatilag változatlan M keresőkorú létszám mellett az F fog-
lalkoztatottak száma 1,6 millió fővel, harminc százalékkal csökkent, és így az E foglal-
koztatási hányados 87,2 százalékról kereken 62 százalékra süllyedt; 

2. ennek hatását a G gazdasági függőségi rátára mérsékelte, hogy közben az R teljes 
demográfiai függőségi ráta számottevően javult; 

3. a fenti két tényező együttes hatására az egy keresőre jutó G eltartandók száma 0,96-
ról 1,64-re, 71 százalékkal emelkedett; 

4. 2002 és 2050 között az R demográfiai függőség valóban jelentősen romlik, elsősor-
ban a keresőkorúak számának drasztikus csökkenése miatt. 

A foglalkoztatottság 2050-ig terjedő előrejelzésére nem lehet vállalkozni. Ehelyett az 
1. táblázat utolsó négy oszlopa négy „mi lenne, ha" jellegű gondolatkísérletet mutat be, 
a jellemző mutatókra épülő meggondolások alapján. A demográfiai előrejelzés mind a 
négy változatban azonos. A foglalkoztatottak Fis a nem foglalkoztatottak N létszámát a 
demográfiai adatokból és a mutatókból számítottuk vissza. 

„Rossz" lenne, ha tovább, egészen 50 százalékra csökkenne az E foglalkoztatási há-
nyados. A keresőkorúak létszámának 1,6 milliós csökkenésével azonosan csökkenne a 
foglalkoztatottak száma és változatlan - 2,3 millió fő - maradna a nem foglalkoztatottak 
száma. Ebben az esetben az egy keresőre jutó eltartottak G száma a mai 1,64-ről 2,8-ra 
emelkedne, ami jelenlegi fogalmaink szerint már a társadalmi tűrőképesség határát súrol-
ja, vagy talán át is lépi. 

„Tűrhető" lenne, ha legalább változatlan maradna az E foglalkoztatottság. Ekkor a G 
gazdasági függőségi ráta szerint az egy keresőre jutó eltartandók száma „csak" alig haladná 
meg a kettőt - nem öröm, de nem katasztrofális mértékű romlás a mostanihoz képest. 
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„Jó" lenne, ha ezzel szemben a G gazdasági függőségi ráta maradna változatlan. Az 
előre jelzett demográfiai helyzetben ez kereken 72 százalékos foglalkoztatottságot kíván-
na. Van, akinek erről a lisszaboni EU-stratégia jut eszébe, bár az itteni „jókívánság" 
talán szerényebb - vagy éppen merészebb? - hiszen nem 2010-ről, hanem 2050-ről ál-
modozunk. 

Végül „csoda" lenne, ha az E foglalkoztatási hányados visszatérhetne az 1980-as szín-
vonalára. Ettől a gazdasági függőségi ráta látványosan javulhatna a mostanihoz képest, 
alig haladná meg az 1980. évi szintjét. 

Érdemes némi figyelmet szentelni a létszámok alakulásának is, hiszen végül is a muta-
tószámok közvetítésével emberekről beszélünk. Itt három gondolat kívánkozik említésre. 

1. A 21. század első felében éppen annyival csökken a keresőkorúak M száma, amennyi-
vel a megelőző húsz évben a keresőkorú foglalkoztatottak F száma csökkent: 1,6 millió 
fővel. Véletlen, de nem érdektelen egybeesés. 

2. az O időskorúak számának növekménye bő húsz év alatt 200 ezer fő volt, azután 
pedig közel ötven év alatt lesz 800 ezer fő - a gyorsulás üteme nem elhanyagolható, de 
katasztrofálisnak semmiképpen sem mondható; 

3. 2050-ben még a „csoda" sem ütközne demográfiai korlátba. A keresőkorú korosz-
tály jóval alacsonyabb létszáma ellenére még ebben a változatban is maradna 600 ezer 
19-62 éves ember arra, hogy szükséges, „legitim" okból legyen nem foglalkoztatott: 
nappali tagozatos felsőfokú tanulmányok, gyermekszülés, „valódi" (vagyis egészségügyi 
és nem munkaerő-piaci) rokkantság miatt.6 

A „csoda" változat jelentősége az, hogy ebben a G gazdasági függőségi ráta 1980-beli 
0,96 és 2050-re számított „csodálatos" 1,18 értéke közötti, majdnem jelentéktelen kü-
lönbség méri tisztán hetven év demográfiai változásainak szerepét és jelentőségét az el-
tartási teher alakulásában, hiszen az E foglalkoztatási hányados a két időpontban azonos 
lenne. Ezzel szemben a G értéke a foglalkoztatottságtól függően 2050-ben 1,18 és 2,8 
között mozoghat.7 

Látjuk, hogy a keresőkorúakra háruló eltartási teher nem elsősorban számuktól és 
arányuktól függ, hanem a foglalkoztatottságtól. Nem az a lényeg, hogy hányan vannak 
kereső korban, hanem az, hogy ezek közül hányan keresnek. „A demográfiai időbomba/ 
megrázkódtatás/válság olyan elferdített jelentőséget (slant) és státust (status) kapott poli-
tikai körökben és a médiában, amilyet nem érdemel meg. ... A részvételi arány [azaz a 
foglalkoztatási hányad - A. M.] változásához képest a demográfiai változás hatása való-
színűleg csökkenő jelentőségű lesz, ahogy Európa a századfordulóhoz közeledik." (Green-
Owen [1995].) 

A „csoda" változatát sajnos aligha vehetjük komolyan, már a „jó" változat is elég 
csodálatos lenne. Az EU-stratégiák és a nemzeti kormányok minden jó szándékú erőfe-
szítése ellenére ugyanis a foglalkoztatást elsősorban a munkaerő iránti kereslet határozza 
meg. Márpedig a gazdaság egyre több tőkével és egyre okosabb technikával működik, 
így egyre kevesebb emberi munkára van szüksége8 - és még van tere a világban, ahová 
terjeszkedve a szükséges munkát egyre olcsóbban tudja megszerezni. Csodák tehát csak 
a rendelkezésre álló munka gyökeresen más elosztásával lennének lehetségesek, például 

6 Arról nem is szólva, hogy ebben az esetben lenne munka a 62 évesnél idősebbek számára is, valóban fel 
lehetne emelni a nyugdíjkorhatárt, és akkor a 18 évesnél idősebbek közül még többen ülhetnének az egyete-
mek padjaiban, mint most. 

7 Pedig nem is merészkedtünk az E hányados 50 százalékos értéke alá, holott hosszú távon gondolkodva, 
felvetettek már ennél jóval rosszabbat is, egy 20 százalék körüli foglalkoztatottsággal „működő" társadalom 
vízióját (Martin-Schumann [1998]). 

8 „A fel nem használt emberi munka az előttünk álló korszak központi, elsöprő realitása és az az ügy, 
amellyel minden országnak szembe kell néznie..." (Rifkin [1995]). 
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heti 20-25 órás munkahéttel, amikor minden munkaképes embernek jutna egy kevés a 
munkából, a vele járó önbecsülésből és jövedelemből. Ennek azonban aligha áttörhető 
akadálya, hogy ettől drágulna a termelés és szolgáltatás, sérülne a mindenek előtt és 
felett álló versenyképesség. Ezért valószínűbb, hogy világszerte a jelenlegi trendek foly-
tatásával kell számolnunk, így azzal is, hogy a teljes munkaidőben foglalkoztatottak kény-
szerülnek hosszabb munkaidőt vállalni azonos vagy alacsonyabb bérek mellett, ha meg 
akarják őrizni munkahelyüket. 

„Az 1980-as évek közepe óta a nettó munkahelyteremtés messze elmaradt a (munka) 
kínálattól. ... A kontinentális Európa foglalkoztatási viszonyai a »bennfentesek« (insiders) 
és »kívülállók« (outsiders) munkapiacának jellegzetességeit mutatják. így a felnőtt férfi 
munkások alacsony munkanélkülisége együtt jár a kívül rekedt vagy marginalizált mun-
kások óriási számával." (Esping-Andersen [1996],) „Európában a foglalkoztatási hánya-
dos teljes munkaidős egyenértéke (FTE) most nagyjából ugyanazon a szinten van, ahol 
1985-ben volt." (Ducatel-Burgelman [1999].) 

Nemcsak arról van tehát szó, hogy átlagosan alacsony a foglalkoztatottság, hanem 
arról is, hogy a munkapiac erősen szegmentált, az elvégezhető munka egyenlőtlenül 
oszlik meg a keresőkorú emberek között. Vannak szerencsések, akiknek állandó, teljes 
munkaidős állásuk van, vagy tartósan önfoglalkoztatók, de vannak mások, akik néha 
dolgoznak, néha nem - idénymunkások, napszámosok, részmunkaidőben vagy határo-
zott időre szóló szerződéssel foglalkoztatottak.9 

Ezért csoportokra osztjuk a keresőkorúakat, és minden csoportra bevezetjük & foglal-
koztatási sűrűség fogalmát. Ez nem más, mint a munkában töltött idő az egységül válasz-
tott időtartam (hónap, év, kereső életszakasz stb.) hányadában. Legyen m. az z'-edik cso-
port létszáma, és d. < 1 az /-edik csoport foglalkoztatási sűrűsége a tetszőlegesen válasz-
tott időtartam alatt. Eddigi fogalmainkhoz az (5) egyszerű összefüggésekkel találunk 
vissza: 

M = és D = ^dimi/M = E, (5) 
i i 

— 

vagyis a foglalkoztatottak F száma nem más, mint az egyes csoportok sűrűséggel szorzott 
létszámának összege, a keresőkorúak átlagos D foglalkoztatási sűrűsége pedig azonos az 
E foglalkoztatási hányaddal. 

A csoportok helyes meghatározása és foglalkoztatási sűrűségük hosszabb időn át tartó 
megfigyelése kritikus jelentőségű lenne a társadalmi okok és következmények - többek 
között a következő részben tárgyalandó nyugdíjhatások - szempontjából. Éppen a hosszabb 
időszakot tükröző adatok azonban sajnálatosan hiányoznak. Ezért a továbbiakban csak 
arra vállalkozhatunk, hogy egy durva bontással illusztráljuk a probléma súlyát. Csak két 
csoportot tekintünk és a rövidség kedvéért nevet is adunk a csoportoknak: 

az alfák m=m d = 1 1 a a 
a béták m2 = mp 0 < dp < 1. 

Az alfák tehát a mindig dolgozó szerencsések, a béták pedig a többiek. A béták dp 

átlagos foglalkoztatottsági sűrűsége körül bizonyára nagy a szórás. Ebben a bontásban 
így ábrázolhatjuk a keresőkorú népesség „anatómiáját": 

9 Statisztikailag foglalkoztatottnak számít mindenki, aki a munkaerő-felvétel pillanatát megelőző héten 
legalább egy óra kereső munkát végzett. Ezt tudva megállapíthatjuk, hogy az E hányados a köznapi felfogás-
hoz képest ugyancsak bőkezűen bánik a foglalkoztatottság fogalmával. 



Népesség, foglalkoztatottság, nyugdíj 439 

M = ma + dpmp + (\-dp)mp, (6) 

F ' N~ 
vagyis foglalkoztatottak az alfák és az éppen dolgozó béták, nem foglalkoztatottak pedig 
az éppen nem dolgozó béták. Az (5) összefüggésből következik, hogy számuk és egy-
máshoz viszonyított arányuk nem lehet tetszőleges. 

Ha ugyanis a keresőkorúak számát egységnek választjuk, vagyis M = 1, akkor 

ma + mp = 1 {la) 

ma + dpmp = E mégpedig 0 < E < 1, (7 b) 

és ebből megállapítható, hogyan függ az alfák aránya a foglalkoztatási hányadtól és a 
béták foglalkoztatási sűrűségétől: 

ma ~ f(E>dp) - 0<ma<E. (8) 
i a p 

Az alfák száma tehát - természetesen - nem lehet negatív, mert a béták dp foglalkozta-
tási sűrűsége az (5) miatt nem lehet nagyobb, mint az E foglalkoztatási hányad. De lehet 
vele egyenlő, és akkor alfák nincsenek is, hiszen ez éppen azt jelenti, hogy minden 
foglalkoztatott béta. Egyértelműen látszik, hogy az alfák száma, „térfoglalási lehetősé-
ge" nagyobb, ha adott dp mellett nagyobb az E foglalkoztatási hányad. A (8) összefüg-
gésből ránézésre nem látszik, de parciális deriválással megállapítható, és egyébként jó-
zan ésszel könnyen belátható, hogy adott E mellett csökken az alfák száma, ha növekszik 
a béták dp foglalkoztatási sűrűsége. 

A millió dolláros kérdés az, hogy a valóságban hányan vannak az alfák, hányan van-
nak a béták, és mennyi a béták átlagos foglalkoztatási sűrűsége. Millió dolláros válasz 
nincs, mert erre vonatkozó közvetlen statisztikai adatokkal nem rendelkezünk. Minősít-
sük tízdolláros válasznak, hogy kitáblázzuk az alfák számát az E és a dp lehetséges tartomá-
nyában tíz százalékpontokkal ugorva, és ebből próbálunk közelítő módon tájékozódni. 

2. táblázat 
Alfák a keresőkorúak százalékában 

dB (százalék) 
E 

10 20 30 40 
p 1 

50 
60 70 80 90 100 

10 0 
20 11 0 
30 22 13 0 
40 33 25 14 0 
50 44 38 29 17 0 
60 56 50 43 33 20 0 
70 67 63 57 50 40 25 0 
80 78 75 71 67 60 50 33 0 
90 89 88 86 83 80 75 67 50 0 

100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 0 

A 2. táblázatban dőlt számok mutatják a 60 százalékos foglalkoztatási hányadot, az 
alfák 43 és 50 százalékos arányát, és a béták 20 és 30 százalékos foglalkoztatási sűrűsé-
gét. Mentségünk a következő. 
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- Tudjuk, hogy az E foglalkoztatási hányad nagyjából, körülbelül, 60 százalék körül 
van. 

- Azt valószínűsítjük, hogy az alfák aránya a keresőkorú népességben mintegy 43-50 
százalék között van. A becslés alapja, hogy a KSH munkaerő-felvételében az 1990-es 
évek második felében (később nem kérdezték) a keresőkorú foglalkoztatottak mintegy 
75-80 százaléka mondta, hogy 1990 óta nem volt munkanélküli. Ettől persze lehetett 
egyetemista, vagy gyesen, vagy átmenetileg munka nélkül, de nem jelentkezett be mun-
kanélkülinek. Tehát a 75-80 százalékot alfának minősíteni biztosan felülbecslés, de nem 
tudjuk, mennyivel. Mindenesetre, a foglalkoztatottak mintegy 60 százalékának mintegy 
75-80 százaléka azt jelenti, hogy a keresőkorúak legfeljebb 45-48 százaléka lehet alfa. 

- A 2. táblázatban a 60 százalékos foglalkoztatási hányad során ilyen értékeket a 20-
30 százalékos dp béta foglalkoztatási sűrűség oszlopában találunk - tehát mintegy ennyi 
lehet ez a sűrűség. 

E durva becslés alapján annyit azért kellő biztonsággal megállapíthatunk, hogy jelen-
leg a keresőkorú népességnek kevesebb mint fele tekinthető alfának, több mint fele bétá-
nak, továbbá hogy a béták átlagos foglalkoztatási sűrűsége aligha lehet nagyobb 30 
százaléknál. 

Talán nem meglepő, hogy a létszámok alapján bizonyos feltevések mellett a kereseti 
arányokról is lehet valamilyen becslést adni. Ha ugyanis most a nemzetgazdasági átlag-
bért tekintjük egységnek, akkor 

a a P P p _ ^ ^ g ̂  
m a + d p m p 

ahol wa az alfák, wp pedig a foglalkoztatott béták átlagos keresete. A (9) összefüggés tehát 
azt a trivialitást rögzíti, hogy az átlagbér az alfák és az éppen foglalkoztatott béták béré-
nek az átlaga. Ebből levezethetjük, hogy 

dRmR wa=l + (l-wp)~^-, (10) 
m„ 

vagyis az alfák bére az átlagbér plusz az ennek hányadában kifejezett pa addicionális „pré-
mium". A hatások világosak: a prémium növekszik, ha csökken az alfák száma a foglal-
koztatott bétákhoz képest, és/vagy nagyobb a béták bérének elmaradása az átlagbértől. 

Itt és most azonban nem a keresők közötti bérdifferenciákat kívánjuk vizsgálni, hanem a 
foglalkoztatás hatását az alfák és a béták éves szintű jövedelmeire. Ehhez jó „számpéldá-
nak" kínálkozik az 1. táblázat utolsó négy oszlopa, az eltartási teher kapcsán 2050-re 
felvázolt négy változat, amelyeket most az alfák és béták szempontjából fogunk vizsgálni. 

A célnak megfelelően minden változatban azonos az alfák aránya a foglalkoztatottak 
között (a 2. táblázatnál említett felülbecslést némileg korrigálva ezt 75-80 helyett 70 
százaléknak vesszük), így azonos marad a (10) összefüggésben szereplő hányados is 
(értéke kerekítve 0,43). Nem variáljuk a keresők bérét sem: a foglalkoztatott béták w/} 

bére mindig az átlagbér 60 százaléka marad, ebből - megint csak a (10) szerint - az alfák 
wa bére 17 százalékkal több, mint a teljes nemzetgazdasági átlag. 

A négy változat tehát csakis és kizárólag az E foglalkoztatási hányadost tekintve külön-
bözik egymástól; minden más eltérés ebből fakad, a (8) összefüggést felhasználva. Ez 
természetesen nem „reális", más foglalkoztatási szintekhez az itt azonosan tartott para-
métereknek is más-más értékei tartoznának - ki tudja, hogyan különböznének? De hát 
nem „reális" maga a négy változat sem; ismétlem, a cél csupán a foglalkoztatási szint 
hatásának illusztrálása. 
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3. táblázat 
A munka és a keresetek megoszlása változatokban, 2050 

Mutató Rossz Tűrhető Jó Csoda 

1. E foglalkoztatási hányados (százalék) 
2. Alfák m J M (százalék) 
3. Béták mp/M (százalék) 
4. Foglalkoztatott béták d p m p /M (százalék) 
5. A béták foglalkoztatási sűrűsége dp (százalék) 
6. A béták időegységre jutó keresete wpdp (százalék) 
7. Alfák keresete/béták keresete w /wRdn p p 

50,0 61,9 71,8 87,2 
35,0 43,3 50,3 61,0 
65,0 56,7 49,7 39,0 
15.0 18,6 21,5 26,2 
23.1 32,8 43,3 67,2 
13,9 19,7 26,0 40,3 

8,4 5,9 4,5 2,9 

A 2-4. sorokat a (8) összefüggésből kaptuk. Az 5. sor a 4. és a 3. sor hányadosa, 
százalékban. A 6. sor értelmezéséhez azt kell meggondolni, hogy feltevésünk szerint a 
béták ugyan mindig az átlagbér 0,6-szeresét keresik, amikor dolgoznak, de az időegy-
ségnek csak úf hányadában dolgoznak. Ha például egy évben csak egy fél évig van 
munkájuk, akkor egy év alatt hatszor - és nem tizenkétszer - a havi bért keresik meg. 
Ezzel szemben az alfák tizenkét hónapon át keresik az átlagbér 117 százalékát. Az éves 
szintű kereseteknek az egybevetését adja meg a 7. sor. 

Remélem, hogy az olvasó is eléggé megdöbbentőnek találja az eredményt. Az átlagos 
foglalkoztatási szint (1. sor) növekedése természetesen mind az alfák, mind a béták esé-
lyeit javítja, de lényegében megfordítja az alfák és a béták arányát a keresőkorú népes-
ségben, továbbá óriási mértékben befolyásolja az alfák és a béták közötti jövedelemdiffe-
renciát (7. sor). Ha nem tartanánk minden más paramétert azonosan, hanem figyelembe 
vennénk, hogy az „atipikus" foglalkoztatási formák feltartóztathatatlannak látszó térhó-
dítása növelni fogja a béták arányát az alfákhoz képest, az eredmény még élesebb lenne. 

Gondolkodjunk most fordítva, hiszen korábbi okoskodásunk szerint jelenleg körülbe-
lül a „tűrhetőnél" tartunk, a jövőre pedig a „csoda" változatban nem, a „jó" változatban 
is csak erős optimizmussal bízhatunk. A 3. táblázat legfőbb tanulsága, hogy ha csökken 
a foglalkoztatási színvonal, akkor szükségképpen romlik a béták foglalkoztatási sűrűsége, 
és félelmetes ütemben emelkedik az alfák és a béták jövedelme közötti differencia. Ennek 
egyik legfontosabb következményéről szól a következő rész. 

A demográfiai átmenet, az ipari forradalom és a vele járó urbanizáció előtt nem volt 
szükség nyugdíjrendszerre. A keveseket, akik sokáig éltek, eltartotta a sokgenerációs 
nagycsalád. Ma a világ legtöbb országában léteznek évtizedek alatt beérett nyugdíjrend-
szerek. Mik is ezek valójában? Kockázatmegosztó biztosítók, amelyek a keresőkorban 
fizetett járulék fejében, ennek arányában időskorban jövedelempótló járadékot fizetnek? 
Vagy szolidaritási intézmények, amelyeken keresztül a társadalom szociális ellátásban 
részesíti a szegény öregeket? Gyakran hangoztatott vélekedésekkel szemben a felosztó-
kirovó, társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek is az előbbi definíciónak felelnek meg, 
bár nem fektetik be, nem tőkésítik a keresőkori járulékot, hanem generációk közötti, 
törvényben rögzített szerződéssel garantálják az időskori járadékot. Sőt, ugyancsak a 
közhittől eltérően, több országban léteznek felosztó-kirovó módon finanszírozott magán-
(általában nagyvállalati) nyugdíjbiztosítók is. Ugyanakkor tény, hogy ezekben a rendsze-
rekben többnyire jelen van a második, a szolidaritási elem is: a járadék nem teljesen 

Nyugdíj 
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arányos a befizetett járulékkal, hanem kisebb-nagyobb mértékű újraelosztást valósít meg 
a nyugdíjasok körében. A két elem keveredése egyazon rendszerben persze áttekinthetet-
lenné teszi a szabályokat és az újraelosztást, ez nem ösztönző, és sok jogos bírálat tárgya. 

A nemzetközi gyakorlat sokszínű és időben is változó, de egy dologban majdnem 
teljesen - igen kevés kivétellel - egységes: a járulék a munkajövedelmet terheli, függet-
lenül attól, hogy mennyit fizet a munkáltató, és mennyit a munkavállaló. Ezek tehát 
kereső munkához kötött (earnings-related) rendszerek, csak teljes(nek tekinthető) foglal-
koztatottság mellett biztosítanak mindenkinek időskori megélhetést. A foglalkoztatottság 
jelenlegi és a jövőben várható szintjét tekintve éppen ez a bökkenő. 

Korán és helyesen ismerte fel a megváltozott viszonyokból fakadó problémát a magyar 
Országgyűlés, amikor 1991-ben határozatot hozott a társadalombiztosítási rendszer meg-
újításának koncepciójáról: „Hosszabb távon ... az időskorúak szociális biztonságának 
alapszintjét az egységes összegű nemzeti alapnyugdíj intézménye biztosítja. A második 
nyugdíjelem az aktív életszakasz keresetéhez és a befizetett járulékokhoz igazodó nyug-
ellátás. ... A harmadik nyugdíjelem az önkéntes kiegészítő biztosításban szerezhető ellá-
tás." (OGY [1991].) 

A magyar nyugdíjreform előkészítése azonban más irányba fordult 1994-től kezdve. 
Ekkor a Világbank mindenütt egyformán üdvözítő megoldásként hirdette meg a nyugdíj-
privatizációt (World Bank [1994]), követve és népszerűsítve az 1980-as évek latin-ame-
rikai nyugdíjreform hullámát.10 Ennek nyomán került sor a második nagy reformhullám-
ra, ezúttal Közép-Kelet-Európában (Müller [2003]), először éppen Magyarországon 1998-
ban (Augusztinovics és szerzőtársai [2002]) - annak ellenére, hogy közben Latin-Ameri-
kában már gyűltek a nem feltétlenül pozitív tapasztalatok (Gill-Packard-Yermo [2005]), 
manapság pedig már a Világbank is „finomítja" álláspontját. 

Az 1998. évi magyar reform - a további közép-kelet-európai reformokhoz hasonlóan 
- az országgyűlési határozatban felvázolt „alapszintről", az egységes összegű nemzeti 
alapnyugdíjról nemes egyszerűséggel elfeledkezett, a „harmadik szint" (az önkéntes pénz-
tár) pedig addigra már létrejött. A reform a „második szintre", a munkanyugdíjra kon-
centrált, mégpedig arra, hogy annak egy jelentős részét a társadalombiztosításból átvigye 
tőkésített magánpénztárakba. E fő cél érdekében a sietős törvénykezés számos fontos 
kérdést elrendezetlenül hagyott. 

- Nincs biztosításilag korrekten megoldva a kockázatok és a járulékok megosztása a 
vegyes rendszer két „pillére", a társadalombiztosítás és a magánpénztárak között. 

- A hiányos valorizáció következtében két, azonos munkapályát befutott ember kezdő 
nyugdíja jelentősen különbözhet attól függően, hogy mikor vonulnak nyugdíjba. 

- Hosszú távon tarthatatlan lesz az úgynevezett svájci index, amely a nyugdíjak foko-
zatos leértékelődéséhez vezet a bérekhez képest. Jelenleg ezt némileg ellensúlyozza a 13. 
havi nyugdíj négy évre elosztott bevezetése és az özvegyi nyugdíj felemelése, de ezek 
nem jelentenek tartós ellenszert a relatív leértékelődés ellen. Kevesen tudják, hogy az 
Országgyűlés 2003-ban felkérte a kormányt, hogy vizsgálja meg és hozzon döntést arról, 
hogy egyebek között „milyen módon lehet megalapozni a keresetek és a nyugdíjak reál-
értékének emelkedése különbségének csökkentését..." ( 0 G 7 [2003]). 

- A magánpénztárak működésének szabályozása hiányos, lehetővé teszi, hogy indoko-
latlanul magas adminisztratív és befektetési költségekkel dolgozzanak. 

- Nem világos, hogy ki fogja a magánpénztárakból származó járadékot fizetni a tör-
vényben megszabott feltétel mellett, amely szerint azt ugyanúgy kell indexelni, mint a 
társadalombiztosítási nyugdíjakat. 

- Ha lehet, ennél is homályosabb magának a társadalombiztosítási rendszernek a műkö-

10 A latin-amerikai hullám észak-amerikai szellemi eredetéről árulkodik például Butler-Germanis [1983], 
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dése 2013-tól, amiről a törvény csak annyit mond, hogy a nyugdíj is adóköteles lesz, de 
nem rendelkezik a hogyanról, az ennek kapcsán felvetődő ezernyi kérdésről. 

- A vegyes rendszerbe vezető utat - a többször módosított visszalépési határidő lejár-
tával - egyirányú utcaként képzelték el: belépni lehet, sőt pályakezdőknek kötelező, 
visszalépni nem lehet. így azonban súlyos veszteségek érhetik azokat, akik - feltehetően 
tisztes tájékoztatás hiányában - rossz döntést hoztak. 

- Ezért egy 2004-ben bevezetett módosítás, amelyet egyébként sűrű hallgatás vesz 
körül, nyugdíjazáskor megnyitja a visszafelé vezető utat azok előtt, akik kevesebb mint 
10 évig voltak pénztári tagok, és a két pillérből együttesen kevesebb kezdő járadékot 
várhatnak, mint annak a 93,75 százalékát, amit a vegyes rendszerbe való átlépés nélkül a 
tb-től kaptak volna (L/V. törvény [2004]). Ezzel az állam átvállalja a rossz egyéni döntés 
negatív következményét, a veszteség finanszírozását nagy mértékben az át nem lépett 
(kizárólagos tb) biztosítottakra hárítja, és a tb-rendszer hiányaként mutatja ki. Veszélyes 
precedens ez: előre látható, hogy előbb-utóbb jelentkezni fognak azok, akik például tíz 
évig és fél hónapig voltak magánpénztári tagok, vagy ici-picivel kevesebbet veszítené-
nek, joggal fogják kérdezni, őket miért nem illeti meg ugyanez a visszalépési lehetőség. 
Továbbá, mi készteti prudens működésre a pénztárakat, pénztáruk ellenőrzésére a tago-
kat, ha biztosítva van, hogy nagyobb tragédia nem történhet, 6,25 százaléknál többet 
senki sem veszíthet, mert a társadalombiztosítás úgyis fizet? 

Röviden, lenne tehát bőven mit rendbe tenni kötelező nyugdíjrendszerünk mindkét 
pillérében, meg a két pillér egymás közötti kapcsolataiban. A lényeg azonban, hogy ezek 
a pillérek minden látszat és tényleges különbség ellenére ikertestvérek. Mindkettő bizto-
sítási jellegű munkanyugdíj, mindkettő csak a (legálisan) foglalkoztatottak (bevallott) 
béréből szed járulékot, illetve tagdíjat, és ennek alapján - ha nem is teljesen arányosan -
csak nekik biztosít időskori jövedelmet. Aki nem gyűjt elegendő nyugdíjjogosultságot a 
társadalombiztosításban, az nem gyűjt elegendő tőkét a magánpénztárban sem. Az „ön-
gondoskodásnak" becézett privatizáció az alapvető problémán semmit sem változtat. 

Az alapvető kérdés ugyanis az, hogy hogyan függ az időskori megélhetés a keresőkori 
foglalkoztatottságtól. Az előző részben számított foglalkoztatási sűrűségek és kereseti 
arányok alapján nem nehéz a megközelítő válasz, ha vállalkozunk arra az „apró" logikai 
ugrásra, hogy a keresztmetszetben értelmezett és mért fogalmakat itt most átvisszük a 
hosszmetszeti életpályára (a legtöbb közgazdasági modell ezt teszi). 

Képzeljük el egy biztosításilag korrekt munkanyugdíj-rendszer végletekig leegyszerű-
sített modelljét! Nem bajlódunk a gazdasági növekedéssel és az inflációval, mindig min-
dent relatív módon, a mindenkori átlagbér hányadában fejezünk ki. Az i-edik csoportra a 
következő egyenlőségnek kell teljesülnie:11 

j.w.d.T. = bL., (11) J i i i i i í ' v ' 

ahol w. és d. a már ismert relatív kereset, illetve foglalkoztatási sűrűség,^ a járulékkulcs, 
T a teljes kereső életszakasz hossza években, b. a nyugdíj járadék a mindenkori átlagbér 
hányadában, L pedig a nyugdíjazáskor még várható élettartam. A bal oldalon tehát a 
relatív életjárulék (a kereső életszakaszban fizetett összes járulék) szerepel, a jobb olda-
lon pedig a relatív életnyugdíj (a nyugdíjas szakaszban élvezett összes járadék). 

Legyen itt most az egyszerűség kedvéért minden csoportra T = 44 (19 éves kortól 62 
éves korig), L. = 17 (férfiak és nők jelenlegi átlaga 62 éves korban), a ji járulékkulcs 
pedig 0,265 (jelenlegi munkáltatói és munkavállalói együtt). Ezekből könnyen kiszámít-
ható, hogy a mindenkori nyugdíj a mindenkori átlagbér hányadában 

11 A kockázatközösséget alkotó csoportra és nem az egyénekre, hiszen minden nyugdíjrendszer a halálo-
zási kockázat megosztásának eszköze. 
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b. = 0,686 w. d.f (12) 

vagyis így csak a relatív keresettől és a foglalkoztatási sűrűségtől függ (a konstansban 
összefogott, feltételezett paraméterek mellett). 

Az előző részben az átlagos alfáról feltételeztük, hogy az átlagbér 117 százalékát 
keresi, és foglalkoztatási sűrűsége 1; relatív nyugdíja tehát körülbelül mindig az átlagke-
reset 80 százaléka lenne egy ilyen, minden szolidaritási újraelosztástól (és hiányos valo-
rizációtól, svájci indexeléstől) mentes, steril nyugdíjbiztosítási rendszerben. A foglal-
koztatási színvonaltól „csak" az függene, hogy hányan voltak alfák a nyugdíjba vonulók 
között. 

Az átlagos béta sorsa bonyolultabb és szomorúbb. A wj}dp szorzatot a 3. táblázat 5. 
sora tartalmazza, ebből az ottani négy változatra, a (12) összefüggés alapján rendre 9,5-
13,5-17,8-27,6 százalék relatív nyugdíj járadék adódik. Ne feledjük azonban, hogy a két 
magasabb változat a foglalkoztatás jelentős javulását, illetve a „csodát" képviseli - a 
jelenlegi foglalkoztatási szintnek a második, a „tűrhető" változat felelne meg 2050-ben, 
vagyis az átlagbér 13,5 százalékával egyenlő nyugdíj. Nem szorul bizonyításra, hogy ez 
az éhenhaláshoz is kevés. 

Ezzel az egyszerű gondolatkísérlettel szemben számtalan ellenvetést lehet felhozni. 
Bizonyára sokan mondanák, hogy „túlságosan pesszimista". Mozgathatjuk ide-oda a fel-
tételezett paramétereket, például feltehetjük, hogy a béták nem az átlagbér 60, hanem 80 
százalékát keresik (persze akkor az alfák fognak kevesebbet keresni). Felszólíthatjuk a 
bétákat, hogy képezzék, sőt élethossziglan át- és továbbképezzék magukat (csakhogy 
ettől nem lesz több munkahely). Rámutathatunk arra, hogy nincsen „átlagos béta", hi-
szen óriási a szórás az átlagok körül. Hivatkozhatunk arra, hogy a jelenlegi társadalom-
biztosítási nyugdíjrendszer nem ilyen steril, hanem számos eszközzel - résznyugdíj, mi-
nimumszabály stb. - mintegy „alulról megtámogatja" a leginkább elesetteknek jutó nyug-
díjat (csakhogy éppen ezektől a szolidaritási elemektől szeretnénk mielőbb megszabadul-
ni). Nyugtatgathatjuk magunkat, hajólesik. 

Nem lehet viszont felülírni a tényeket, amelyekben már kezd mutatkozni a foglalkoz-
tatás csökkenésének hatása. Egy nagyobb csoport, például egy nyugdíjazási évjárat, álta-
lában nem szerez egy teljes szolgálati évet egy naptári év alatt, hiszen mindig akadnak 
munkaidő-kiesést okozó, egyéni tényezők. Érdemes megnézni, hogy azok, akik 1998 és 
2002 között vonultak nyugdíjba, a teljes év mekkora hányadát szerezték szolgálati idő-
ként 1988-ban, majd a nyugdíjazás előtti évben.12 

A 4. táblázat azt mutatja, hogy a nyugdíjazás előtti évben szerzett, átlagos szolgálati 
idő mindkét nem esetében lényegesen kevesebb volt, mint 1988-ban, és általában évről 
évre csökkent. Érdekes, hogy a nyugdíjazás előtti évben a nők szolgálati ideje általában 
több mint a férfiaké, holott ez 1988-ban - és korábban mindig - fordítva volt. Ennek 
egyik oka lehet, hogy a nők ebben az időszakban még fiatalabban vonultak nyugdíjba, 
mint a férfiak, a másik pedig, hogy a női foglalkoztatottság viszonylag kevésbé csökkent 
(a női munkaerő olcsóbb). És ez még csak a jéghegy csúcsa, hiszen ezek a nyugdíjazási 
évjáratok még 1988 előtt, a „csoda" foglalkoztatási színvonala mellett szerezték 35-40 
évnyi szolgálati idejük zömét. Az idő haladásával azonban az 1988 utáni, jóval alacso-
nyabb foglalkoztatási szinttel jellemzett évek egyre nagyobb súlyt fognak képviselni a 
keresőkorú pályaszakaszban, az átlagosan megszerzett szolgálati évek száma szükség-
képpen csökkenni fog. 

12 A nyugdíjazás éve már nem mérvadó, mert az akkor szerzett szolgálati idő a nyugdíjba vonulás éven 
belüli időpontjától függ. 
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4. táblázat 
Egy naptári év alatt szerzett szolgálati idő 1988-ban és a nyugdíjazás előtti évben 

Férfiak Nők 
Nyugdíjazás éve 

1 9 g 8 nyugdíjazás 1 9 g g nyugdíjazás 
előtti év előtti év 

1998 
1999 
2000 
2001 
2002 

0,928 
0 ,948 
0 ,951 
0 ,940 
0 ,939 

0,895 
0,888 
0,884 
0,795 
0,780 

0 ,920 
0,930 
0,932 
0,890 
0,931 

0 ,914 
0 ,897 
0 ,856 
0 ,834 
0,845 

A jövő öregjeinek a nyugdíját tehát nem az fenyegeti, hogy akkor majd nem lesz elég 
fiatal, aki „eltartsa" őket. Az fenyegeti, hogy ők maguk, keresőkorukban, a jelenlegi és 
a várható foglalkoztatási szint mellett nem gyűjtenek elég nyugdíjjogosultságot és/vagy 
magánpénztári tőkét. Ez talán jó hír azoknak, akik a nyugdíjrendszer majdani pénzügyi 
egyensúlyáért aggódnak - hiszen valójában nem is lesz olyan nagy az a nyugdíjteher, 
mint amekkorát a demográfiai adatok alapján előrevetítenek.13 De rossz hír a mai kereső-
korúaknak, hiszen nemcsak az a kérdés, hogy miből élnek ma, hanem még inkább az, 
hogy miből fognak élni öregkorukban, amikor már keveset se és feketén se lesznek 
képesek dolgozni. 

Mi lehet a megoldás? 
Fordítsuk vissza a társadalombiztosítási nyugdíjrendszert a nyakló nélküli, zavaros és 

igazságtalan újraelosztás felé? Ez már csak közgazdaságilag sem lenne racionális. Miért 
terhelje az egész idős generáció megélhetése az aktív korúak alig több, mint kereső 
felének a munkabérét? (Akkor lenne csak igazán drága a munkaerő!) Bízzuk a problémát 
a rászorultsági alapú szociális segélyezésre? Ez megalázó, megosztja a társadalmat, nem 
hatékony és rendkívül költséges (Szálai [2004-2005]). 

Egyáltalán, ha bármilyen alapon megosztjuk az idős generációt olyanokra, akik saját 
járulékfizetésükkel elegendő nyugdíjjogosultságot szereztek, ezért mást nem kapnak, és 
olyanokra, akiknek a megélhetését más társadalmi forrásból biztosítják, akkor az előbbi-
ek joggal tekinthetik úgy, hogy részben vagy egészben hiába dolgoztak, hiába fizettek 
járulékot. Ez nem ösztönözne munkára és járulékfizetésre, így megint csak közgazdasá-
gilag irracionális lenne. 

Talán utópiának tűnik egy általánosan - munkajövedelemtől függetlenül - kötelező 
nyugdíjbiztosítás. Ugyan miből fizessen nyugdíjjárulékot vagy pénztári tagdíjat az, aki-
nek nincsen saját jövedelme? A válasz: abból, amiből most is él, és ha emiatt többre van 
szükség, akkor fizessen többet az, aki a mostani megélhetéséről gondoskodik. A jól 
kereső házastárs esetében ez nem lehet probléma, a „segélyező" állam esetében annál 
inkább.14 Ezért ezt a megoldási lehetőséget aligha fogja valaki is komolyan fontolóra 
venni - bár így legalább ráébrednének a döntéshozók, hogy a foglalkoztatottság hiánya 
nemcsak a keresőkorúakat érinti, hogy a mai nem keresők is meg fognak egyszer öregedni. 

13 Mellesleg nem tudjuk, hogy mekkora lesz ez a teher a következő évtizedekben. Nemcsak azért, mert 
ehhez a foglalkoztatottság előrejelzése kellene, hanem azért sem, mert még azt sem tudjuk, hogy mostanáig 
mennyi szolgálati időt szereztek és mennyit kerestek a mostani keresőkorúak, legalább a nyugdíjkorhatárhoz 
közeledő évjáratok. Az ehhez szükséges információs infrastruktúra ugyanis hiányzik - pedig létezhetne. 

14 Ámbár a munkanélküli ellátás, a gyes-gyed-gyet és néhány kisebb jelentőségű szociális ellátás után az 
állam most is fizet nyugdíjbiztosítási járulékot. Az elv tehát nem szentségtörő, a mértékek azonban ijesztőre 
nőhetnének. 
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Reálisabbnak tűnik az általános, bizonyos életkortól alanyi jogon járó, egységes össze-
gű alapnyugdíj, amelyet nem bérjárulékból fedeznek, hanem általános adóból. Az ebben 
érvényesülő „szolidaritási" elem tehát nem a munkát drágítja, hanem az adórendszerben 
amúgy is megvalósítandó újraelosztás terhére működik.15 Talán le kellene porolnunk az 
1991. évi országgyűlési határozatot? Mostanában a szakirodalom egy része is megint 
figyelmet szentel a nem járulékalapú (non-contributory) nyugdíj lehetőségének (például 
Schmähl [2000]). 

Az alapnyugdíj megmenti az éhhaláltól azokat, akiknek nem volt elégséges munkajö-
vedelmük, de nem teszi feleslegessé a járulékfizetéssel megalapozott, jövedelempótló 
munkanyugdíjat azoknak, akik sokat (legalábbis eleget) dolgoztak, tisztesen kerestek, és 
időskorban is szeretnék korábbi életszínvonalukat nagyjából fenntartani. A fogyasztói 
rövidlátásról (myopia) szóló elméletek és tapasztalatok amellett szólnak, hogy ez se csak 
önkéntes, hanem nagyobbrészt kötelező legyen. A költséghatékonyság és a biztonság 
pedig amellett szól, hogy ezt ne bízzuk teljesen a kiszámíthatatlan pénzpiacokon ügyködő 
magánpénztárakra, hanem tartsuk fenn a társadalombiztosítási kereteket is. 

Az alapnyugdíj és a társadalombiztosítási munkanyugdíj nem kíván feltétlenül két „pil-
lért", két szabályrendszert, két hivatalt. Megoldható egyben is, ha átfogalmazzuk a (12) 
összefüggésben leírt, csontig soványított nyugdíj formulát úgy, hogy a nyugdíj két kom-
ponensből álljon: 

b=A + kwd, (13) 

ahol A az egységes összegű alapnyugdíj, k pedig az új feltételrendszernek megfelelő, 
aktuárius korrektséggel számított konstans. Az A tag nem azonos a jelenlegi nyugdíjmi-
nimummal, hanem bizonyos (esetleg a jelenlegi korhatárnál magasabb) életkortól kezdve 
mindenkinek jár, minimális szinten megélhetést biztosít, és forrása nem bérjárulék, ha-
nem adó. így a második tag képviseli a munkanyugdíjat, hiánytalanul „elismeri" a koráb-
bi járulékfizetést, egyének vagy csoportok esetében akár zérus is lehet, nincs szükség 
ilyen-olyan alsó, „szolidaritási" korlátokra, és a t konstansban foglalt, élőmunkát terhe-
lő járulékkulcs jóval alacsonyabb lehet a mainál. 

Természetesen nem állítom, hogy a dolog a valóságban is ilyen egyszerű lenne. Ezer 
konkrét szempontot kellene figyelembe venni (bár azért meg kellene próbálni nem agyon-
komplikálni, hanem átláthatóan tartani a nyugdíjformulát). Az pedig magától értetődik, 
hogy ilyen horderejű változást csak az adórendszerrel és a szociális ellátó rendszerrel 
összehangoltan, azokat is átalakítva lehetne végrehajtani. Azt sem állítom, hogy ez lenne 
az egyedül üdvözítő megoldás. 

Végkövetkeztetésként csak annyit állítok, hogy ha a foglalkoztatás nagyjából a jelenle-
gi színvonalon marad vagy tovább csökken, akkor távlatilag nem lehet az időskori meg-
élhetést kizárólag bérjárulékból finanszírozott, biztosítási jellegű munkanyugdíj-rendsze-
rekre építeni. Az időskori jövedelembiztonság egészét kell - a teljes jövedelem újraelosz-
tási rendszerbe ágyazottan - újragondolni. Ez szakmailag és politikailag egyaránt időigé-
nyes feladat - mielőbb hozzá kellene fogni. 

15 Ámbár azt is kevesen tudják, hogy már most sem csak a járulékok fedezik a társadalombiztosítási 
nyugdíjakat. 2003-ban a Nyugdíjbiztosítási Alap nyugdíjkiadásainak több mint 16 százalékát a központi 
költségvetés hozzájárulásai fedezték (ONYF [2003]), ezek összege nagyjából a GDP másfél százalékával volt 
egyenlő. A költségvetést ugyanis törvény kötelezi arra, hogy a nyugdíjreform miatt kieső bevételeket meg-
térítse az Alapnak. (Úgy tűnik viszont, Brüsszelben sikerült elfogadtatni, hogy ez a nyugdíjreform által 
okozott államháztartási teher ne számítson bele a maastrichti korlátba. Ügyes.) Persze ez a költségvetési 
kiadás most nem a „szolidaritást" támogatja, hanem az átirányított munkavállalói és a drasztikusan lecsök-
kentett munkáltatói járulékokból a magánszektorban keletkező jövedelmeket. 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. május (448-461. o.) 

„Alfák és béták" 

Vita a népesség, a fog la lkoz ta tás és a nyugd í j összefüggései ről 

A Közgazdasági Szemle a Nemzeti Fejlesztési Hivatal által támogatott Aktív társadalom 
rendezvénysorozat keretében 2005. február 10-én vitát rendezett a Corvinus Egyetemen 
Népesség, foglalkoztatás és nyugdíj címmel. A zsúfolásig megtelt nagy tanácsterem már 
a kezdés előtt izgalmas délutánt ígért, és akik eljöttek - a téma neves szakértői, akadémi-
ai kutatók, egyetemi oktatók, újságírók és diákok, közel nyolcvanan nem is csalatkoz-
tak ebben. 

Augusztinovics Mária kristálytiszta logikával felépített, a tények erejére támaszkodó és 
számos meglepő következtetést tartalmazó előadása, amelyet teljes terjedelmében köz-
lünk e szám 429-447. oldalán, nemcsak a témával a kapcsolatos kártékony közhelyeket 
kérdőjelezte meg, de olyan eszmecserét generált, amiről az utóbbi évtizedekben legfel-
jebb csak ábrándoztunk. Vitát, amely tárgyszerű és szenvedélyes, szakmai, de a nem 
szakemberek is követhetik, számos kérdést nyitva hagy, mégis eredményes, sorskérdése-
ket feszeget, miközben fesztelen és jó hangulatú. A kiemelkedő vitaindító előadáson 
túlmenően erre már a felkért hozzászólók személye is garanciát nyújtott. 

A vitát a Corvinus Egyetem tanára, Kővári György vezette, aki a vita kellemes atmosz-
féráját megalapozó bevezető után elsőként Bod Péter professzornak adott szót. Bod Péter 
egyetértett Augusztinovics Máriával abban, hogy a nyugdíjkérdés nem demográfiai prob-
léma, hanem sokkal inkább a társadalom munkastruktúrájának a problémája, ha tetszik, 
foglalkoztatási kérdés. Az első hozzászóló nem tulajdonított túl nagy jelentőséget a pillé-
rek körüli vitatkozásnak. Mindazonáltal utalt arra, hogy ma már sokan a szemétdombra 
kívánják az 1994-ben publikált világbanki kiadványt, az Averting the Old Age Crisis 
című pamfletet, amely a nyugdíjrendszerek privatizációját szorgalmazta. Bod Péter eb-
ben a tekintetben paradigmaváltás jeleit érzékeli. Rátérve a szerinte sokkal fontosabb 
foglalkoztatási problémákra, úgy vélte, hogy (egy szűkebb rétegtől eltekintve) minden-
napi evidencia mond ellent annak, hogy az emberek - úgymond - „a lábukat lógázva" a 
falu szélén töltsék napjaikat, és ne legyen semmilyen jövedelmük. Ez nem igaz. Szembe 
kellene nézni azzal a ténnyel, hogy a magyarországi bruttó hazai termék jelentős része a 
nem ellenőrzött, nem ellenőrizhető, nem nyilvántartott, nem adminisztrált szürke-fekete 
szférában keletkezik. Ha úgy teszünk, mintha a minimálbérrel önmagát bejelentő vállal-
kozó ténylegesen minimálbérből tartaná el a családját negyven éven keresztül, akkor 
persze nem is találhatunk megfelelő választ arra, amire választ szeretnénk kapni. Ennek 
fényében újra kell gondolni azt, hogy milyen elsődleges jogviszonyok alapján tartjuk 
fenn, vagy tartsuk fenn a nyugdíjbiztosítási kötelezettséget, mert így, ahogy jelenleg van, 
rossz. 

Valamikor, még 1975-ben, a nyugdíjrendszer jól fejezte ki azt a társadalmi-gazdasági 
valóságot, amelyben éltünk, bár már akkor is voltak erőltetett elemei. A rendszerválto-
zás után azonban a kisvállalkozói szféra összemosása a tényleges munkaviszony alapján 
biztosítottak táborával, azon az alapon, hogy mindkét típusú biztosított személyi jövede-
lemadó fizetésére kötelezett, katasztrofális következményekkel járt. Ezt nyögjük azóta 
is. Annak idején, az 1970-es években a rendszer arra törekedett, hogy minden állampol-
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gárnak olyan nyugdíjbiztosítást nyújtson, amilyen a többinek van. Bod Péter szerint ma 
már ez így nem stimmel, az „alfáknak" és a „bétáknak" nem feltétlenül kell ugyanabban 
a biztosításban részt venniük. Ha egy kicsit visszanézünk a történelembe, akkor azt lát-
juk, hogy a két háború közötti időben a társadalombiztosítás irányításának volt érzéke 
ahhoz, hogy a társadalmi munkamegosztásban lényegesen eltérő szerepű aktívak számá-
ra ne ugyanazt a biztosítási rendszert kínálja. A volt NSZK-tartományokban jelenleg 17 
nyugdíjbiztosítási intézet van, miközben nem áldozzák fel a biztosítási rendszer társadal-
mi egységét. Mert ez a 17 önálló német nyugdíjintézet egy kárkiegyenlítő kasszán ke-
resztül tulajdonképpen össztársadalmi szolidaritást érvényesít. Arra a kérdésre tehát, hogy 
van-e jobb ötlet a nyugdíjbiztosításra, Bod Péter válasza az: nézzük át újra azt, hogy ki 
legyen nyugdíjbiztosításra kötelezett, hogyan és milyen feltételek mellett. Megítélése 
szerint az önkéntességnek sokkal nagyobb szerepet kell játszania ezen a területen. Nem 
kell egymást kizáró alternatíváknak tekinteni a jelenlegi megoldásokkal egy olyan társa-
dalombiztosítási viszonyt, amelyben valaki elsősorban maga mondja meg azt, hogy mi-
lyen keresetre akarja magát biztosítani. Nem kell kívülről rákényszeríteni senkire sem-
mit, a biztosított választ. Végezetül a Nemzetközi Aktuárius Társaság sydneyi konferen-
ciájára hivatkozva, Bod Péter figyelmeztette a kérdéssel foglalkozókat: ne gondolja senki 
azt, hogy egy társadalombiztosítási nyugdíjrendszer ugyanúgy viselkedik, mint egy na-
gyon sok tagot számláló magánnyugdíjrendszer! Ez két teljesen különböző dolog, és az 
egyikben levont következtetéseket nem lehet átvinni a másikra. 

Hablicsek László demográfus részben kiegészítette Augusztinovics Mária által kifejtet-
teket, részben vitatkozott velük. A népesség jövőjét kevésbé pesszimistán ítélte meg, 
mint ahogyan azt a bevezető előadás grafikonjai mutathatták. A hivatalos nemzeti előre-
számítások hosszabb ideje következetesen 8 és 9 millió fő közötti népességet mutatnak 
2050-re, de a század közepére jelzett létszám szórása ennél nagyobb. Példaként emlí-
tette, hogy legutóbb az Eurostat is készített a tagországokra előrejelzést, és ők 6 millió 
és 12 millió fő közé tették Magyarország népességének számát 2050-re. Van tehát tere a 
kedvező változásoknak is. A rendszerváltozást követően a mi térségünkben nagyon je-
lentős születésszám-csökkenés volt, de tulajdonképpen arról volt szó, hogy a fiatalabb 
évjáratok „még" nem szülnek, mert mással (például tanulással) vannak elfoglalva, az 
idősebbek meg „már" nem szülnek, mert korábban már megszülték, vállalták azokat a 
gyermekeket, akiket terveztek. A mutatók szerint egyelőre közepesen alacsony szinten 
stagnálás van Magyarországon, lehet rosszabb is, de jobb is. Tőlünk nyugatabbra - a 
folyamatokat kellő óvatossággal szemlélve - már látszanak bizonyos kedvező tendenci-
ák. Erőteljesen növekszik a 30-as éveikben járó nők gyermekvállalása Spanyolország-
ban, Olaszországban, ahol korábban azon csodálkoztunk, hogy miként lehet olyan ala-
csony a gyermekvállalás. 

A felkért hozzászólónak volt egy rossz híre is a nyugdíjbiztosítók számára. Nevezete-
sen az, hogy Magyarország jelentős élettartam-növekedés előtt áll, hiszen 6-8 évvel le 
vagyunk maradva a nyugati országokhoz képest. Minden előrebecslés azzal számol, hogy 
évtizedenként két évet csak behozunk ebből a lemaradásból. Ebből a két évből Hablicsek 
László szerint bizony egy-másfél év az idősebb korúak élettartamának növekedése lehet. 
Ez a halálozások számának jelentős csökkenését eredményezi, egy darabig persze, mert 
azután a túlélők majdcsak kihalnak valamikor, ez az élet rendje. Hogyha kicsit meglen-
dül a gyermekvállalás, akkor egészen közel kerülhet egymáshoz a születést és az elmú-
lást jelző két szám, szaknyelven: jelentősen mérséklődhet a természetes fogyás. A maga-
sabb szintű gyermekvállalás és a javuló halandóság mellett ott van még a bevándorlás is, és ez 
így együtt - elvileg - nagyon hosszú időre képes fenntartani a népesség jelenlegi nagyságát. 

A korábban fenyőfa alakú korfák (nagyon sok fiatal, és nagyon kevés idős) mostanra 
alul, a fiataloknál beszűkülnek, középen kiegyenesednek, a tetején, ahol a legidősebbek 
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vannak, pedig kiszélesednek és felnyúlnak. A korösszetétel süveg alakú lett, szakszóval 
ez a korösszetétel „rektangularizációja". Alul, a fiataloknál azért nagyon be is szűkülhet, 
ha továbbra is ilyen alacsony lesz a gyermekvállalás, vagy a közepén egy nagyarányú 
bevándorlás révén akár ki is dudorodhat. Mi következik ebből? Mindenekelőtt az, hogy 
átmeneti időszakban vagyunk a demográfiai öregedés területén (is). Lezajlott már egy 
jelentős szakasz, elérkeztünk a körülbelül 20 százalékos idősarányhoz. Nincs már messze 
azonban az idő, amikor hirtelen meglódul ez a folyamat, és el fogunk érkezni 30-40 
százalékos idősarányokhoz is! A határok túllépését a társadalom nem nézheti tétlenül, de 
nemigen lesznek más demográfiai eszközei a folyamat kezeléséhez, mint a korhatárok 
emelése. A korösszetétel megnyúlásában az a lényeg, hogy átalakul, módosul az életút 
szakaszolása. Idősödnek a fiatalok, idősödnek a munkaképes korúak, idősödnek az idős-
korúak. Mindenki idősödik, és nem azért, mert évente egy évet öregszünk. A generációk 
„időbeosztásában" megnövekszik az idősebb életkorok súlya, megváltozik az életút bel-
ső szerkezete. Nagyon jól lehet látni ezt az iskolázásnál. Ma - a korábbi időszakhoz 
képest - sokkal többen járnak középiskolába, felsőfokú tanintézetbe. Ezzel kitolódik az 
az időpont, amikor a fiatal generációk befejezik a tanulást. Mindenhol, az iskolázásban, 
a gyermekvállalásban, a családalapításban emelkednek az életkorok. 

Emelkedik az élettartam is. Magyarországon 1994-ben volt a halandósági mélypont, 
akkor volt a legalacsonyabb - 64 év alatti - a férfiak születéskor várható átlagos élettar-
tama, de azóta ez 68 és fél évre emelkedett. A nőknél is kétéves emelkedést regisztrálhat-
tunk. Ez a folyamat - átmeneti megingás után - , úgy tűnik, folytatódik. Azzal, hogy 
jelentősen megnövekszik a várható élettartam (persze ez egy-két évtized távlatában lesz 
csak így), megemelkedik az időskor felső határa is. Meg kell tehát változnia az életszaka-
szok határainak: annak, hogy kit tekintünk fiatalnak, középkorúnak és idősnek. Ez per-
sze rendkívül nehéz, és számtalan megoldandó kérdést vet fel, de mégis ez lenne az 
öregedési dilemma megoldása. 

A demográfia messzemenően támogatja azt, hogy bővüljön a foglalkoztatottság, de azt 
is mondjuk, hogy az a fajta foglalkoztatottság bővüljön, amelyik a demográfiai öregedés-
sel szoros kapcsolatban van. Mit jelent ez? Támogatandónak tartják a demográfusok a 
nők foglalkoztatottságának emelkedését abból kiindulva, hogy mostanság kevesebb a 
gyermek, kevesebb nő foglalatoskodik „főállásban" gyermekneveléssel, mint korábban. 
Ez tehát - eléggé csúnyán fogalmazva - „szabad", „kihasználatlan" munkaerő, indokolt 
tehát a foglalkoztatása a minél nagyobb társadalmi haszonból kiindulva. (Persze, ha ez a 
gyermekvállalás kárára megy, akkor már nem támogatják annyira.) Támogatandónak 
tartják az idősödő népesség foglalkoztatottságának az emelését is, hiszen ha a fiatalok 
később állnak munkába, és növekszik az élettartam, akkor tovább kell dolgozni ahhoz, 
hogy egyensúlyban legyen az életút során a jövedelemszerzés a fogyasztással. 

Szólni kell továbbá a demográfiai területi különbségekről is. Budapest második kerüle-
tében Svédország szintjén van a születéskor várható élettartam, miközben Szabolcs-
Szatmár-Bereg vagy Borsod-Abaúj-Zemplén megyében néhány kistérségben afrikai szin-
ten áll ez a mutató. Mindenben ilyen nagy különbségek vannak: a termékenységben, a 
halandóságban, a vándorlásban, az iskolázottságban, a gazdasági aktivitásban és így to-
vább. E különbségek jelentős mérséklése nélkül nem fog emelkedni a gyermekszám, az 
élettartam, az iskolázottság, de az aktivitás, a foglalkoztatottság sem - fejezte be korrefe-
rátumát Hablicsek László. 

Köllő János közgazdásznak a vitaindítóhoz fűzött mindhárom észrevétele a gazdasági 
függőségi ráta körül forgott. Magával a fogalommal kapcsolatban is elvi kételyeinek 
adott hangot, amelyek ahhoz a mélyfilozófiai kérdéshez vezetnek, hogy „ki kit tart el". 
Nem a szántóvető és a bányász tartja el - a hozzászóló szerint - a zeneesztétát, hanem 
legalább annyira fordítva is igaz. De vajon igaz-e, hogy ketten együtt tartják el a nem 



Alfák és béták" - vita a népesség, a foglalkoztatás és a nyugdíj összefüggéseiről 451 

foglalkoztatottakat? Köllő János úgy véli, hogy ez csak részben igaz. A nem foglalkozta-
tott népességben nem csekély hányadot, durva becslés szerint körülbelül 30 százalékot 
(ha a diákokat nem számítjuk, akkor ennél többet) képviselnek olyan emberek, akik 
transzfereket kapnak. E transzferek után az állam nyugdíjjárulékot fizet, és ezzel produk-
tívként ismeri el a szóban forgó tevékenységeket. Nem magától értetődő, hogy ezeknek 
az embereknek a helye a függőségi ráta számlálójában vagy a nevezőjében van-e. Ha 
holnap mindenki elmenne gyesre vagy munkanélküli-segélyre, az ország nyilván össze-
omlana, de ehhez hasonló történne, ha jönne egy kormány, amelyik eltörölné a munka-
nélküli-segélyt, és ismét bevezetné a közveszélyes munkakerülés jogi intézményét A leg-
helyesebb, ha az elemző rábízza magát a társadalom ítéletére, arra, hogy kiket tekint a 
nem foglalkoztatott népességen belül produktívnak oly módon, hogy nyugdíjjárulékot 
fizet azok után a transzferek után, amelyeket az érintettek kapnak. A közgazdász véle-
ményét úgy summázta, hogy a számlálóban olyanoknak kell szerepelniük, akik nem 
fizetnek járulékot, és a nevezőben mindazok, akik vagy akik után fizetnek járulékot. 
Egy ilyen módosítás erősen befolyásolná a gazdasági függőségi rátát, hiszen ha egy 
törtnek a számlálójából a nevezőjébe helyezünk át embereket, az a tört elég gyorsan tud 
változni. 

Második kérdéskörként Köllő János azt a problémát feszegette, hogy miként gon-
dolkodjunk a foglalkoztatási ráta jövőbeli alakulásáról, figyelemmel arra, hogy a jelenle-
gi helyzet előidézésében történelmileg egyszeri tényezők egész sokasága játszott közre. 
Ilyen volt az oktatási expanzió, a korai és rokkantnyugdíjazás egyszeri nagyon nagy 
emelkedése a rendszerváltás idején, és a munkavállalási korú, nem nyugdíjas népesség-
ben is kimutathatók a munkaerőpiac 1989-199l-ben történt tömeges elhagyásának nyo-
mai. Az oktatási expanzió azonban lezárult, és munkából a rendszerváltás idején kivált 
emberek fokozatosan ki fognak öregedni a munkavállalási korból. Ez a foglalkoztatási 
rátát jelentősen javítja majd, miközben a demográfiai ágon súlyosbítja a nyugdíjproblé-
mát. Ez (az Augusztinovics Mária által emlegetett) 27 százaléknyira tehető „béták" fog-
lalkoztatási sűrűségét igen nagy mértékben fogja megemelni. Figyelembe kell venni to-
vábbá hogy a „béták" átlagos foglalkoztatási sűrűsége zérusoknak és elég magas értékek-
nek az átlaga. A Foglalkoztatási Hivatal egy 200l-es adatfelvétele szerint a munkaerőpi-
acon bennmaradt „igazi béták" foglalkoztatási sűrűsége 85 százalék volt a felmérést 
megelőző 10 évben. A nem foglalkoztatott népességnek azok a tagjai tehát, akik bennma-
radnak a munkaerőpiacon, nem azzal a 27 százalékos foglalkoztatási sűrűséggel fognak 
előre haladni a pályájukon, amiről az előadásban szó volt, hanem egy ennél sokkal maga-
sabbal. Ugyanakkor azoknak a jó része, akiknek a munkavállalási sűrűsége zérus, egy-
szerűen ki fognak öregedni a munkavállalási korból. A csoda - az aktivitási ráta nagy-
mértékű növekedése - tehát nem kizárt, és ha megtörténik, nem úgy fog végbemenni 
Köllő János szerint, hogy a béták „lemennek (az adott esetben inkább: felmennek) alfá-
ba", hanem a foglalkoztatási sűrűségük fog nagymértékben megnövekedni. 

A harmadik és utolsó kérdés, amit Köllő János feltett, hogy mitől várjunk csodát. A kor-
eloszlás tanulmányozása szerinte nem igazán segít, mert nem ez a fontos dimenzió (fon-
tos persze, de a foglalkoztatási ráta szempontjából nem perdöntő). A magyarországi 25-64 
éves diplomások foglalkoztatási rátája 2002-ben - 1 százalékkal az OECD-átlag alatt 
- 83 százalék volt. A középfokon végzettek - ide számítva még a tanonciskolát végzette-
ket is - rátája 72 százalék volt, ami 3 százalékponttal alacsonyabb az OECD-átlagnál. Az 
általános iskolát vagy azt sem végzettek 37 százalékos mutatója 20 százalékponttal ma-
radt az OECD-átlag alatt. Annak ellenére, hogy ez utóbbi esetben kis népességről van 
szó (a szóban forgó korcsoportoknak csak az egynegyedéről), ez a - legfeljebb általános 
iskolát végzett - egynegyed önmagában megmagyarázza az aggregált foglalkoztatási le-
maradásunknak lényegében az egészét. 
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Ha lenne idő - mondta Köllő János lehetne amellett érvelni, hogy nem a magasab-
ban képzett emberek foglalják el a szóban forgó alacsony iskolázottságú népesség poten-
ciális munkahelyeit (úgy, hogy a béreik az iskolázatlanok szintjére süllyednek), és amel-
lett is, hogy a keresleti oldalon nem várható komoly változás. Ahogyan a magyar bér-
szint a tőkeköltségekhez képest emelkedni fog, a helyzet inkább romlik. Hogy történhet-
e csoda a munkaerőpiacon, az alapvetően a kínálati oldaltól fog függni. A 25-64 éves 
népességben az általános iskolát vagy azt sem végzettek 25 százalékot képviselnek. Azok 
között, akik a következő 20 évben ki fognak öregedni a munkavállalási korból, 35 száza-
lék körül van ez az arány. Valószínűleg csökken majd a szóban forgó népesség nagysága, 
de ezt a folyamatot lassítja, hogy az általános iskolát végzettek aránya az iskolarendszert 
elhagyó fiatal korosztályokban Kertesi Gábor és Varga Júlia becslései szerint ma is meg-
közelíti a 20 százalékot. 

Hogy történik-e csoda, az alapvetően az iskolarendszerben dől el, az iskolai szegregá-
ció és az alacsony színvonalú oktatás elleni küzdelemben. Előadását Köllő János annak a 
- már Augusztinovics Mária előadásában is szereplő - prognózisnak a megerősítésével 
zárta, hogy jelentékeny öregkori szegénység várható. Ez azonban azoknak a szegénysége 
lesz, akik már gyermekkorukban is szegények, a legrosszabb iskolákba járnak, és a 
felnőttkorukat is szegénységben élik le. 

Matits Ágnes aktuárius - kommentálva az addig elhangzott gondolatokat - hozzászólá-
sát azzal a megfigyelésével indította, hogy amikor a társadalombiztosítási és a 
magánnyugdíjrendszereket hasonlítgatjuk, akkor mindig és kizárólag az „alfák" nyugdí-
jairól beszélünk. Az egész rendszer az alfák nyugdíjára volt felépítve, és ebből adódnak 
a zavarok. Örök probléma - mint mondta - az is, hogy ha minden nyugdíj munkanyug-
díj , akkor végül is elvész a szolidaritás. Az öregek tekintetéből le lehet mérni a társadal-
mat, és Magyarországon egyre szomorúbb az öregek tekintete. Ha azt szeretnénk, hogy 
a jövőben ne így legyen, akkor azt nem a szolidaritásnak a nyugdíjrendszerből való 
kiirtásával érhetjük el. Matits Ágnes felhívta a figyelmet arra, hogyha a GDP töretlenül 
emelkedik, miközben a foglalkoztatottság, vagy a bérek nem annyira, akkor maradnia 
kell egy jövedelemnek, amivel lehetne mit kezdeni. Ez nyereség, valakinek a nyeresége, 
akkor pedig tulajdonképpen van forrása az alapnyugdíjnak. 

Saját véleményét megfogalmazva a témáról, a hozzászóló három kérdést vetett fel. Az 
első: indokolt-e a vegyes nyugdíjrendszer? A nyugdíjreform bevezetésekor az volt a fő 
érv, hogyha a függőségi ráta nő, akkor csökkenni fognak a folyó bevételekből finanszí-
rozható nyugdíjak. Ez nagyon fontos felvetés, de nem biztos, hogy a nyugdíjprivatizáció 
az egyetlen lehetséges válasz rá. Az sem bizonyított, azonban Matits Ágnes szerint, hogy 
a jelenlegi magyar vegyes rendszer nem működtethető hatékonyan. Szerinte nagyon ve-
szélyes, ha most valaki azt mondja, hogy kezdjünk egy új nyugdíjreformot! Persze az a 
kérdés felvethető, hogy jobb-e ez a vegyes nyugdíjrendszer, mint tisztán a társadalom-
biztosítás? De semmiképpen sem az az alternatíva, hogy mi lett volna, ha magunk fektet-
jük be a járulékokat, hanem az, hogy vajon jobban jártunk volna, ha csak a tb-be fize-
tünk. Matits Ágnes kísérleti számításai azt mutatják, hogy - a pályakezdők esetében -
még a legrosszabb hozamú pénztárban is nagyobb a rendelkezésre álló fedezet alapján 
becsülhető nyugdíj, mint amennyivel többet kapnának a tb-ből, ha csak oda fizettek 
volna! Ahhoz persze, hogy ténylegesen minősítsünk, meg kellene pontosan becsülni, 
hogy mennyi nyugdíjat várhatunk. Az sem kiszámítható, hogy a tb-ből mennyit várha-
tunk, még ezzel a tiszta nyugdíjképlettel sem. Ne felejtsük el - figyelmeztetett a hozzá-
szóló - , hogy a valorizáció, a degresszió stb. tényleges mértékei inkább csak politikai 
tényezők. És minden összehasonlítás ezeken a feltételezéseken alapszik! Ugyanakkor azt 
sem tudjuk, hogy a magánnyugdínpénztárből milyen nyugdíjra számíthatunk. Érdemes 
megnézni azonban azt, hogy mitől függ a magánpénztári nyugdíj. Az első szempont az, 
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hogy mennyi időt tölt valaki a rendszerben. Magyarországon ez is elég furcsa módon volt 
szabályozva, mert kitalálták, hogy eddig be lehet lépni, azután nem; eddig vissza lehet 
lépni, azután nem. Bizony ezek a szabályok nem szakmai érveken alapulnak, vagyis nem 
aszerint, hogy kinek érheti meg, vagy éppen kinek nem. Ez teljesen indokolatlan szabá-
lyozás volt, ráadásul a közeljövőre (úgy 20-30 évre) eléggé kiszámíthatatlanná tette, 
hogy mennyi idő múlva megy majd valaki nyugdíjba a magánnyugdíjpénztárakból. A 
következő kérdés az, hogy mennyi pénzt fizethetünk be a rendszerbe, ettől is függ majd a 
nyugdíj. Ezzel kapcsolatban a felszólaló emlékeztetett a járulékok mértékéről folytatott 
vitára. Az alaptörvény azt mondta ki, hogy 2002-ig elérjük a 8 százalékot, valójában ez 
csak később valósult meg (lásd a 1. táblázatot). 

1. táblázat 
A magánynyugdíjpénztárba fizethető járulékok és a maximális járulékalap változása, 

1998-2004 

Év 
Magánpénztári járulék (százalék) 

tényleges tervezett 

Plafon 
(ezer forint/hó) 

Plafon/ 
átlagkereset 

1992 - - 75 3,36 
1998 6 6 130 1,93 
1999 6 6 154 2,00 
2000 6 6 168 1,92 
2001 6 7 183 1,77 
2002 6 8 197 1,61 
2003 7 8 317 2,3 
2004 8 8 441 3,1 
2005 8 8 500 3,2* 

Forrás: ONYF honlapja. 

Azt soha senki fel nem vetette a vitában Matits Ágnes szerint, hogy a 6, 7 vagy a 8 
százalék az adekvát? Hány százalékra van szükség az elveszített tb-nyugdíj 25 százaléká-
nak a pótlására? Senki sem hallotta meg, hogy egy pályakezdőnek tulajdonképpen sok a 
8 százalék annak a tb-nyugdíjnak a helyettesítéséhez, amit nem kap meg. A befizetések 
mértékében az is befolyásoló tényező, hogy csak bizonyos korlátig van beszámítva a 
jövedelem a járulék alapjába. A beszámítható jövedelem korlátja viszont - ha csak ezt a 
rövid időszakot is nézzük - elképesztő módon változott. Hiszen 1998 óta a plafon a 130 
ezer forintról mára 500 ezer forintra nőtt; ami nagyon-nagyon komoly különbségeket 
jelent abban, hogy mekkora lesz a tb-várománya annak, aki mondjuk mostantól számítva 
tíz év múlva fog nyugdíjba menni. Az összehasonlításoknál - emlékeztetett Matits Ágnes 
- az induláskor ismert feltételek alapján mérlegeltük, hogy át kell-e lépni, vagy hogy 
érdemes-e átlépni magánpénztárba. Pedig lényegesen különbözik a nyugdíjváromány akkor, 
ha ma számítjuk, mintha három évvel korábban. Állandóan vitatkozunk az előadó szerint 
arról is, hogy milyen hozamok vannak a nyugdíjpénztárakban, meg hogy mennyibe kerül 
a pénztárak üzemeltetése. A hozamok megítélésére az 1998 és 2004 közötti időszak, azaz 
hat év valójában túl rövid. Az 1. ábra azt mutatja, hogy ha egy átlagkeresettel rendelkező 
ember ma befizeti az átlagkereset után a megengedett járulékait, mennyi lesz a pénze a 
különböző tényleges jövedelmű nyugdíjpénztáraknál. Az ábrán nem látszik, hogy melyik 
pénztárról van szó (az egyes bankokat csak számok jelölik), mert Matits Ágnes semmi 
mást nem akart kiemelni, csak azt, hogy mennyire különböző lehet a végeredmény attól 
függően, hogy melyik pénztárba fizetett be valaki. 
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1. ábra 
A hozam hatása* 
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* Körülbelül mennyi pénze van 2005 elején az 1998-2004 közötti időszakban átlagkereset után járulékot 
fizető tagoknak az egyes magánnyugdíjpénztárakban? 

2. ábra 
Az átlagkereset után járulékot fizető pénztártagok egyéni fedezete 2005 elején a különböző 

nyugdíjpénztárakban* 
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• Befizetés 

ö Inflációval megegyező mértékű hozamkövetelmény 

• Többlethozam 

* 2004. évi hozam becsült érték. 

Az 1. ábrán szinte kiabálnak a hatalmas különbségek. Ugyanezt persze lehet egész 
másképpen is nézni, a különbségek valójában csak akkorák, mint amekkorát a 2. ábra 
mutat. 

Az oszlopok alsó - középszürke - részén a befizetés látható, amelyet az előadó min-
denkinél azonosnak feltételezett. A fölötte levő (halvány szürke) terület azt jelzi, hogy 
mennyi hozamnak kellene ahhoz lenni a befizetéseken, hogy az ellensúlyozza a minden-
kori inflációt. Az oszlopok tetején található kis rész lehet különböző, az a többlethozam. 
De hogy fontosak-e ezek a különbségek, azon lehet vitatkozni. Van olyan érvelés, hogy 
ha a legjobb meg a legrosszabb pénztár között 7 százalék a különbség, az nem is olyan 
sok. Az előadó szerint viszont sok, ha azt vesszük, hogy évi 1 százalékos hozamelmara-
dás 40 év alatt 20 százalékkal alacsonyabb nyugdíjhoz vezet. E különbségek tehát a 
magyar piaci viszonyok között nem biztos, hogy elhanyagolhatók. Matits Ágnes végül 
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egy abszolút aktuáriusi kérdést vetett fel: a járadék összege szempontjából nem mindegy, 
hogyan fogják a magánnyugdíjpénztárakban a járadékokat megállapítani. Azt sem tud-
juk, hogy ki fogja fizetni ezeket a járadékokat, de ezt a problémát most nem tudjuk 
megoldani. A járadékok megállapítása egyrészt pénztáranként nagyon különböző lehet, 
másrészt attól is függ, hogy a kalkulációban milyen indexálással dolgozunk. Jelenleg a 
tb-törvény szerinti indexálást írják elő a magánnyugdíjpénztárak számára is. Ha valami 
nem tartható - Matits Ágnes szerint - , ez biztosan nem. 

A pénztárak között látható különbség például az, ha az egyik 3 százalék, a másik 
1 százalék technikai kamatlábbal számol, de az indexálás a valódi járadékcsökkentő té-
nyező (3. ábra). Ezt nem lehet elhanyagolni, mert arról van szó, hogy az egymillió forint 
befizetett összegért egy 60 éves ember mondjuk 800 vagy 1800 egységnyi pénzt fog 
kapni induló járadékként. És akkor nem beszélünk semmi olyan további kérdésről, ho-
gyan lesz ez tovább növelve évente stb. Az tehát, hogy mennyi pénzt fog valaki kapni 
egy magánnyugdíjpénztárból, erősen szabályozásfüggő. És ki tudja, hogy amikor azt 
vizsgáltuk összehasonlító modellekkel, hogy megéri-e átlépni a magánnyugdíjpénztárba, 
milyen módon számított tb-járadékokkal alakították ki ezeket a modelleket a - szintén 
nem tudni hogyan számolt - magánpénztári járulékokkal összehasonlítva. 

3. ábra 
A járadékszámítás hatása* 

Forint 

4%, 1%, férfiak, nincs indexálás 3%, 1% 

2%, 0%, nők, nincs indexálás 2%, 1% 

technikai kamatláb: 4%, éves költség: 1% 1%, 1% 

4 % , 3 % 

* Nettó 1 millió forint fedezeti összeg mellett számított induló életjáradék, belépési életkor, valamint a 
technikai kamatláb és az éves költség függvényében. 

Az előadó felvetette azt is, hogy a nyugdíjrendszer kapcsán miért nem beszélünk töb-
bet az önkéntes pénztárakról, a biztosításokról, vagyis az önként vállalt nyugdíj-előtakaré-
kosságról vagy -biztosításról? Véleménye szerint nincs olyan nyugdíjreform, amely ele-
gendő nyugdíjat garantálna mindenkinek a kötelező járulékok alapján. Hiszen az „ele-
gendő" - ahogyan azt Bod Péter is mondta - generációnként, szakmánként és egyénen-
ként is különböző lehet. És azt - zárta le hozzászólását Matits Ágnes - mindenképpen 
tudnunk kell, hogy a kötelező rendszerből várható nyugdíj a vegyes rendszer esetén is 
átlagosan kevesebb, mint 20 százalék helyettesítést ígér (4. ábra) az átlagkereset kétsze-
resénél magasabb jövedelemszinteken. Ha ezzel sokkal tudatosabban foglalkoznánk, ak-
kor bizony könnyen megérthető lenne az öngondoskodás szükségessége. 
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4. ábra 
Nyugdíj-előrejelzés 2000-ben, a belépéskori jövedelemszint függvényében* 

Induló nyugdíj 
a nyugdíjkori jövedelem 

százalékában 
80 

Belépéskori jövedelem 
75 125 175 225 275 325 375 425 475 525 575 625 675 725 (ezer euró) 

• Magánpénztárból várható nyugdíj Tb-nyugdíj vegyes rendszerből csak tb-nyugdíj 

* Elismert szolgálati idő: 40 év, tagsági jogviszony: 40 év, levonás a befizetésből: 10 százalék, nettó 
reálhozam: 0 százalék. 

A vita Mihályi Péter (Veszprémi Egyetem) hozzászólásával folytatódott. Augusztinovics 
Mária tényleg lenyűgöző előadásának végkövetkeztetésével a felszólaló szerint egyet le-
het érteni. Igaza van abban, hogy nagyon-nagyon sok embernek nem lesz elég nyugdíja, 
s ez olyan méretű társadalmi probléma, amivel foglalkozni kell. E problémának talán az 
egyetlen megoldása egy negyedik pillér, azaz egy tisztán rászorultsági elven működő 
rendszer. Csatlakozva Bod Péter hozzászólásához, Mihályi Péter kiemelte, hogy a 62 
százalékos magyar foglalkoztatottsági adat nem jó. Nemcsak azért nem jó, mert a mun-
kaképes korosztály 38 százaléka nem ül a lábát lógatva a faluszélen, hanem azért sem, 
mert a dolgozók igen jelentős része nem napi nyolc órát dolgozik, hanem ennél lényege-
sen többet. Ha tehát a ledolgozott munkaidőt teljesmunkaidő-egyenértékesre számíta-
nánk át, akkor nem lenne ekkora különbség a magyar adatok és az OECD-átlag között. 
Mihályi Péter harmadik megjegyzése a Nemzeti Fejlesztési Tervről - így a konferencia 
szponzorainak is - szólt. Szándékosan szélsőségesen fogalmazott: egyetlenegy fillért sem 
szabad a foglalkoztatási ráta emelésére költeni. Egyfelől azért nem, mert nem lehet ösz-
tönözni az embereket arra, hogy dolgozzanak. Másfelől azért nem, mert - ahogy Köllő 
János is utalt rá - így is, úgy is emelkedni fog a foglalkoztatási ráta. Nem erre kell 
költeni a pénzt, hanem az oktatásra, mégpedig az alapfokú oktatásra, mert ott vannak a 
lemaradások. 

Simonovits András (MTA KTI) a vitaindító előadás némely megállapításának a finomí-
tását látta szükségesnek. A gyermekek eltartása szerinte jóval kevesebbel terheli a társa-
dalmat (még akkor is, ha a közoktatást is belevesszük), mint az öregek eltartása, az 
„eltartást" idézőjelbe téve. A másik probléma az „alfák" és a „béták" megkülönbözteté-
se a foglalkoztatásban. A foglalkoztatásnál a felszólaló csökkenő hozadékot vélelmez. 
Minél nagyobb tehát a foglalkoztatási hányad, annál kisebb az átlagbér, annál rosszabb 
munkaerőt kell foglalkoztatni. Matits Ágnes és Augusztinovics Mária érvelése az 
indexálásssal kapcsolatban Simonovits szerint pontosan ellentétes irányban mozog. A 
vitát indító Augusztinovics Mária azt szeretné, hogy a tb-nyugdíjakat ne „svájci módon" 
indexálják, hanem a korábbi bérindexálást kövessék, Matits Ágnes pedig semmilyen 
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indexálást sem akar, még talán árindexálást se. Ebből következően, ha összehasonlítjuk 
egy állami és egy magánpénztár hozamát, figyelembe kell venni, hogy az állami pénztár 
„uniszex", és így vagy úgy, de indexált járadékot fizet. Ilyen pedig nem nagyon van a 
magánszférában. Tehát amikor ezt összehasonlítjuk, ezt az állami rendszer javára kell 
jóváírnunk, szintén valamilyen koefficienssel. 

Arató Miklós (ELTE TTK) Matits Ágnessel egybehangzóan úgy vélte, hogy az indexá-
lási kötelezettség a járadékok szintjének drámai csökkentését okozza. Mert miből fedezi 
az emelést a tőkéből fedezett járadék? A hozamból. Ha ettől egészen eltérő dolgot, nyug-
díjindexálási kötelezettséget rónak rá, akkor ezt egy szavatoló tőke nélküli szervezet csak 
viszontbiztosítással tudja megoldani, ami nagyon nagy pénzbe kerül. 

Máté Levente (ONYF, Szegedi Tudományegyetem) azzal indította hozzászólását, hogy 
a béta típusú nyugdíjas aktív korában béta típusú aktív volt. Ha a béta típusú aktivitásával 
jól érezte magát, akkor a béta típusú aktivitás révén elért nyugdíjából is jól fogja magát 
érezni. A magyar társadalombiztosítási nyugdíjrendszer szerinte olyan perverz szolidari-
tást tartalmaz, amelyeknek következtében a béta típusú nyugdíjas a nyugdíjrendszerből 
lényegesen többet húz, mint a vele versengő alfa típusú nyugdíjas húzott. Hangot adott 
annak a véleményének is, hogy egy indexálatlan magánpénztári nyugdíjrendszer nem 
versenyképes az indexált társadalombiztosítási nyugdíjjal. Egy nyolcezer forinton kezdő-
dő 2005-ös járadék 2015-re egy doboz gyufára elegendő, ha fix összegű járadékról be-
szélünk. A svájci index 16 és fél, 16 és kétharmad év alatt megfelezi a nyugdíj relatív 
bérhez viszonyított értékét. Induló összegeket nem lehet összehasonlítani, csak akkor -
húzta alá Máté Levente ha a folyamatokat hasonlítjuk össze, és ott kell bizonyítaniuk a 
versenyképességet. 

Tímár János (közgazdász) szerint Augusztinovics Mária a tőle megszokott racionális 
módon próbál egy álvitát a földre lehozni. Előadása azonban akaratlanul is azt is sugallja, 
hogy tulajdonképpen semmit sem tudunk tenni. A társadalom valójában Tímár János 
szerint mindig nagyon keveset tud tenni, főleg ahhoz képest, hogy mit beszélnek erről a 
politikusok. Az 1950-es évek elején foganatosított abortusztilalom, majd - ennek vissz-
hangjaként - a gyes bevezetésének a példáját hozta fel a politika káros beavatkozására. 
A politika - írók, költők és más „demográfiai szakértők" nyomására - olyan folyamatok-
ba nyúlt bele, amelyek maguktól is bekövetkeztek volna. Beavatkozásával azonban eltor-
zította a folyamatokat. Ma is folyik egy virtuális vita, egy virtuális gazdaság nem létező 
problémáiról, miközben a valóságot a tehetetlenség és a tévedések halmaza jellemzi. 
A probléma az, hogy miként lehet ezt a rendszert arra rászorítani, hogy azzal foglalkoz-
zon, amivel lehet, és maradjon a realitások talaján. Hozzászólása befejezéseképpen Tí-
már János a foglalkoztatottság, az oktatás és a szociálpolitika szerves egységét hangsú-
lyozta. Szemben az OECD-vel, ahol ez a három terület egy igazgatósághoz tartozik, a mi 
gazdaságunkban ezeket nemcsak hogy külön kezelik, hanem szembeállítják egymással. 
A mai magyar oktatásügy fő problémája szerinte az, hogy mit lehet kezdeni az oktatásban 
a 18. évnél idősebbek korosztályával? Ennek csak egy döntő tényezője van, hogy milyen a 
munkaerő-kereslet. Azzal azonban, hogy milyen a munkaerő-kereslet, legkevésbé az 
Oktatási Minisztérium törődik, és ha jól érti a munkatudomány mai magyar képviselői-
nek egy részét, a hozzászóló szerint ők is támogatják ezt a hibás politikát. 

Réti János (ONYF) arra utalt, hogy vizsgálataik teljesen egybecsengenek Augusztinovics 
Mária előadásának egyik központi gondolatával. Nevezetesen azzal, hogy a nyugdíjrend-
szer kapcsolata a demográfiai függőséggel sokkal gyengébb és kezelhetőbb nagy távlat-
ban, mint az a közvetlen hatás, amelyet a foglalkoztatási változások okoznak, ideértve 
elsősorban az 1990-es évek nagy foglalkoztatási átalakítását és a hirtelen megjelenő mun-
kanélküliséget. Szerinte nem nagyon tudjuk figyelembe vemii, hogy egy 150 éves nagy 
demográfiai korszakváltás során, mennyire megváltoznak az emberi életszakaszok is. 
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A 10 évvel megnövekvő magyarországi várható élettartam Réti János szerint a következő 
50 éves időtávon szét fog oszlani a fiatal kor, az aktív kor és az idős kor között. Az 1980-as 
évektől a 20. század végéig megjelenő változásból azt a következtetést vonták le, hogy a 
demográfiai robbanás 20-30-40-50 éves távon a nyugdíjrendszert is fölrobbantja. Ez 
azonban nagyrészt azon a statikus felfogáson alapul, hogy az emberi életszakaszt úgy 
osztjuk föl, ahogyan a 19. és 20. század fordulóján, amikor a 15 éves gyermekek már 
tulajdonképpen az aktív társadalom első korosztályát képezték. Mára azonban már jelen-
tősen megnőtt a felnevelődési időtartam, és valószínűleg még tovább fog nőni. Ha többé-
kevésbé egészségesen meg tudjuk érni az idős kort, és megnő a várható élettartam, akkor 
legalább ugyanilyen arányban kitolódik a munkaképes kor is. Ma már az összehasonlít-
ható a 15-tel, ha helyette 20-ról beszélünk, és a 60-nal, ha helyette elkezdünk 65-ről 
beszélni. Ebből következően a függőségi ráták nem fognak olyan drámaian elromlani, 
hogy az felborítsa a nyugdíjrendszert. 

Más kérdés az, hogy ha a várhatóan még növekvő aktív időszakot nem tudjuk kellően 
munkával kitölteni. Egy elöregedő és nem teljesen kívánatos struktúrájú népességben 
ugyanis minden valószínűség szerint ma csak még nagyobb munkanélküliség mellett tud-
nánk ugyanannyi embert foglalkoztatni, mint amennyit foglalkoztatunk. Akkor már sok-
kal kedvezőbb az, hogyha nincs akkora nem foglalkoztatott tartaléksereg, amelyet a gaz-
daság munkaerőigénye nem tud, vagy nem is akar megmozgatni. A másik oldalon pedig 
hogyha a gazdasági fejlődés következtében a jelenleg rendelkezésre álló munkaerőnél 
lényegesen nagyobb lenne munkaerő-szükséglet, akkor sem fogyna el az aktív korú né-
pesség. Ez akkora szívóhatást gyakorolna, hogy kellő mennyiségű utánpótlás érkezne 
más országokból. Drámai problémának minősítette Réti János ellenben azt, hogy ha nem 
megfelelő struktúrában áll rendelkezésre a munkaerő, tehát ha túl nagy az alacsony kép-
zettségű vagy teljesen képzetlen munkaerő. Az ilyen típusú munkaerőt még akkor sem 
tudja foglalkoztatni a társadalom, hogyha egyébként potenciálisan szükség lenne több 
munkavállalóra. 

László Tamás (Magyar Államkincstár) fiskális oldalról feszegette a felmerült problé-
mákat. Kevesen tudják ugyanis, hogy bevételi oldalról a magyar nyugdíjrendszernek van 
egy másik függőségi rátája is, ez pedig a központi költségvetési finanszírozásra való 
ráutaltság. 2004-ben - számításai szerint - a nyugellátásoknak körülbelül a 35 százalékát 
tették ki azok a központi költségvetési (tehát nem a járulékbázis alapján finanszírozott) 
nyugdíjak, amelyek a különböző deficitfinanszírozásból, járulékkompenzációkból, illet-
ve az állam által a béták helyett fizetett járulékkiegészítésekből adódott. Ez az arány 
növekvő, és lassan már nehéz lesz azt mondani, hogy az érvényben lévő rendszer járu-
lékbázisú. Az „őskérdés" ugyanis az, hogy alapvetően biztosítási elvű vagy szociális 
elvű rendszerünk lesz-e. A hozzászóló úgy vélte, hogy közfinanszírozás az, amikor már 
áfa-, szja-, vám- és egyéb bevételek finanszíroznak közvetetten egy nyugdíjrendszert, 
méghozzá egyre nagyobb hányadban. 

Az újabb irányzatok szerint a versenyképesség érdekében az élő munka terheinek je-
lentős csökkenését kell elérni, tehát a járulékbázis további visszaszorítása kívánatos. A köz-
finanszírozás hányada ezért nagyon rövid időn belül növekedni fog. Ebből viszont az a 
furcsa helyzet adódik, hogy mégis maguk a nyugdíjasok is finanszírozzák ezt a nyugdíj-
rendszert a saját fogyasztásukkal, amely természetesen fogyasztási adókkal terhelt. Ez 
nem átmeneti, és nemcsak magyar sajátosság, hanem európai és világszintű is. Ez egy-
ben azt is jelzi, hogy a rendszer egy idő után a finanszírozásban halad a kötelező mini-
mum felé. Matits Ágnes véleményét osztva a felszólaló annak a meglátásának adott han-
got, hogy - legalábbis bizonyos csoportok esetében - az önkéntes pénztári vonulat lesz a 
kimenekülés útja. Másik oldalról meg a Mihályi Péter által említett negyedik pillér old-
hatja meg majd a problémát, ami valójában nem is a nyugdíjrendszer negyedik pillére, 
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hanem a szociális ellátórendszer új, önálló blokkja. Felszólalása végén azt a kérdést 
vetette fel László Tamás, hogy milyen a korösszetétele a jelenleg mintegy 2,6 milliós, 
(lehet, hogy már jóval több) magán-nyugdíjpénztári tagságnak. Mennyi ebből a pálya-
kezdő, mennyi a 30-40 éves korosztály stb.? Érdemes azt megvizsgálni, hogy e kor-
összetétel mellett hogyan oszlik meg a jelenlegi magán-nyugdíjpénztári vagyon. A fel-
szólaló ugyanis azt feltételezi, hogy amikor eljön a tizedik év, azaz a rendszerből való 
visszalépés lehetősége, a nyugdíjpénztári vagyon jelentősen csökkenni fog. Innentől kezdve 
ennek a rendszernek nemcsak az lehet problémája, hogy milyen várományok vannak, és 
hogy jelenleg milyen hozamokat hoz, hanem az is, hogy a váromány milyen összetétel-
ben áll rendelkezésre, és azt milyen összetételben veszik ki. 

Berényi Sándorné (ONYF) - az előző felszólalóhoz kapcsolódva - tényként fogadta el, 
hogy ma a nyugdíjbiztosítási alap finanszírozásában központi költségvetési hozzájárulás 
30 százalék körüli. Érdemes azonban szerinte megnézni azt is, hogy milyen ennek az 
összetétele. Ebből elég jelentős összeg, több mint 250 milliárd forint - a teljes összeg 
több mint 10 százaléka - a magánpénztári befizetések visszapótlása. Erre annak idején a 
költségvetés garanciát vállalat, a kieső járulékot ugyanis pótolni kell, mert a felosztó-
kirovó rendszerben a nyugdíjakat a befizetésekből finanszírozzuk. A másik része a hi-
ánynak abból adódik, hogy 1999-től kezdődően hozzávetőleg 5 százalékponttal csökken-
tették a munkáltatói járulék mértékét. A munkáltatói terheket persze mérsékelni kell, ha 
erre megvan a fedezet, meg kell azonban nézni, hogy miből lehet ezt pótolni. Ha a 
gazdasági vezetés a járulék csökkenésével akarja előmozdítani a fejlődést, akkor az így 
kieső összegeket a nyugdíjalapban pótolni kell. Ha a járulékcsökkentés miatt eddig kieső 
öt százalékpontnyi járulék - mai értéken 300 milliárd forint - meglenne a rendszerben, 
akkor az alapnak egy fillér hiánya nem lenne. 

Berényi Sándorné kitért Augusztinovics Mária előadásának a béták nyugdíjának mér-
tékével és ennek a nyugdíjrendszerre gyakorolt hatásával kapcsolatos kérdéseire is. A béták 
alacsony nyugdíja szerinte pozitívan hat a rendszerre, mert a nyugdíjkiadás csökkenni 
fog. Berényi Sándorné szerint azonban ma van egy negatív hatása. A befizetett járulék 
mértéke is csökken azáltal, hogy a járulékfizetésük is olyan alacsony kereset után törté-
nik, amilyen kereset után majd a nyugdíjat fogják kapni. A felszólaló felhívta a figyelmet 
egy tavaly elkezdődött folyamatra, nevezetesen arra, hogy a keresetnövekedés és a befi-
zetett járulék növekedése között nyílik az olló. Tavaly egy ponttal kisebb mértékben nőtt 
a befizetett járuléktömeg, mint amilyen mértékben a keresettömeg. Terven felüli bérki-
áramlás volt, ugyanakkor a járulék mértéke a tervezett szintet az idén sem éri el: két 
százalékponttal kisebb a járulék mértékének a növekedése a tervezettnél, és nem látjuk az 
okát. A járulékalap az olló kinyílásával szűkül, és ennek majd a későbbiekben a nyugdíj-
kiadásokra hatása lesz. A felszólaló nem osztotta Máté Levente véleményét, miszerint, 
hogyha valaki jól érezte magát a béta keresettől, akkor jól fogja magát érezni béta nyug-
díjjal is. Berényi Sándorné szerint egészen más élethelyzetben lesz, és ebből még lesznek 
feszültségek a társadalomban. 

Matits Ágnes a hozzászólásokra adott válaszában veszélyes keveredésre hívta fel a 
figyelmet. Van egy piaci elven felépített magánnyugdíjrendszer, amibe kívülről beavat-
kozunk, és valamilyen szabályozás alapján olyan működést akarunk előírni számára, ami 
nem tartható. Simonovits András megjegyzésével kapcsolatban kiemelte, hogy a neki 
tulajdonított állításnak pontosan az ellenkezőjét akarta mondani, csak a baj, hogy egy 
tőkefedezeti rendszerben előre kell indexálni, mégpedig egy fiktív, jövőbeli feltételezett 
indexálás alapján. Nem merik kiadni a tartalékot azért, mert azt hiszik, hogy jövőre így 
meg úgy fog alakulni az infláció, növekszik a várható élettartam, ezért a demográfiai 
adatok alapján egyre hosszabb időre tekintenek előre, feltételezve egyfajta bérnöveke-
dést, inflációt és ezt beépítik a járadékszámításba. Olyan járadékszámításba, aminek egyé-



460 Szabó Katalin 

ként az alapját elengedik, bedobva a lovak közé a gyeplőt. Ez ellentmondás, és igazából 
csak ezt akarta feloldani. 

A vita során felmerült másik problémára reagálva, Matits Ágnes azt emelte ki, hogy ha 
piaci alapon akarunk szabályozni, akkor a piacot kell szabályozni, nem pedig a terméket. 
Az induló járadékot biztosításmatematikai alapon kell megállapítani, azután pedig kénysze-
ríteni a résztvevőket arra, hogy a lehető leghatékonyabban működjenek, tehát emeljék a 
járadékokat úgy, ahogy a tartalékok növekedése ezt lehetővé teszi. De ha előre korlátoz-
zák, milyen mértékű növekedést várnak, abból katasztrofálisan alacsony szintű járadék-
szint fog következni, és ez biztosan nem helyes. Matits Ágnes úgy vélte, hogy a biztosítók-
nál ezt megoldották. Ott 80 százalékos kötelező többlethozam-visszatérítés van, ami farize-
us dolog. Az ugyanis, hogy mit minősítenek többlethozamnak, meglehetősen bizonytalan, 
mindenféle flikk-flakkot lehet vele elkövetni. A magánnyugdíjpénztárak rendszerében azon-
ban ez nem kötelező, fehéren-feketén megállapítható, hogy mi a hozam, és azt mind oda 
kell adni a tagoknak. Egy hozzászólásra reagálva végül Matits Ágnes megjegyezte, hogy a 
magánnyugdíjrendszerben vannak olyan pénztárak, amelyeknél több mint 30 százalék a 
nem fizetők aránya. A béták egy része is tag, és hogyha elrejti a jövedelmét, valóban nem 
fog fizetni a magánrendszerbe sem, tehát nem gyűlik a tőkéje. 

Hablicsek László két kérdésre reagált a vitából, de elöljáróban megjegyezte, hogy el 
kellene ismerni, hogy a magánnyugdíj- és önkéntes nyugdíjpénztári rendszer között van-
nak anomáliák. Ilyen anomália az, hogy kétszer adóztatják meg a befizetett jövedelmet. 
Egyszer már adózott jövedelemből fizetik be a tagok az önkéntes pénztárba a megfelelő 
összeget, majd másodszor, amikor fel akarják venni 10 év után, akkor újra ott áll az 
állam, és újra meg akarja adóztatni ugyanazt a jövedelmet. Igenám, de az adókedvez-
ménynél szó sem volt arról, hogy ezt valamikor majd vissza is kell fizetni. A vitában 
felvetettekre reagálva Hablicsek László hangsúlyozta, hogy a foglalkoztatás bővítése nem 
önmagáért - és nem is csak a nyugdíjrendszerért - való, hanem azért kell a foglalkozta-
tás, mert ma európai uniós mércével mérve kirívóan alacsony. Az embereknek szüksé-
gük van értelmes tevékenységre, munkára és megfelelő színvonalú jövedelemre. De-
mográfusként pedig azt állította: azért kell nekünk majdnem teljes foglalkoztatottság, 
hogy utat engedjen azoknak a demográfiai természetű, hosszabb távú változásoknak, 
amelyek hozzájárulnak ahhoz, hogy ebben az országban egy fönntartható népesség- és 
társadalomfejlődés alakuljon ki. Ennek legnagyobb akadálya szerinte az alacsony foglal-
koztatottság és az ehhez kapcsolódó nagy társadalmi különbségek, illetve a szegénység. 
A foglalkoztatottak számával kapcsolatos vitához annyit fűzött hozzá, hogy a KSH mun-
kaerő-felvétele, népszámlálási felvétele szerint is mindenhol 4 millió körüli a foglalkoz-
tatott. Miért képzeljük azt, hogy Magyarországon 5 és fél millió foglalkoztatott van, 
hogyha minden megkérdezésnél mindenhol a 4 milliós szám jön ki? Nyilvánvaló persze, 
hogy az emberek valamiből megélnek: a fiatalok egy részét például a szülők támogatják. 
Vannak olyanok, akiket az önkormányzat támogat, és olyanok is, akik már aktív koruk-
ban is különböző járadékokat élveznek. De amikor a KSH megkérdezi, hogy valaki 
foglalkoztatott-e, akkor úgy kérdezi meg, hogy „Dolgozott-e az elmúlt héten legalább 
egy órát?" Ha még az egy órát dolgozókat is a foglalkoztatottak közé számítjuk, akkor 
miért gondoljuk azt, hogy még több millió olyan ember van a statisztikákban szereplőkön 
túl, akiket tulajdonképpen foglalkoztatottnak lehetne nevezni. A foglalkoztatási helyzet 
tényleg siralmas, de talán nem azzal kellene elsősorban foglalkozni, hogy hogyan fehé-
rítsük ki a feketefoglalkoztatottságot. Nem biztos, hogy egyáltalán van érdemben ilyen. 
Ha valaki elmegy a keleti országrészbe, tapasztalhatja, hogy az aktív korú népesség 40-80 
százaléka munkanélküli. Hát persze ők is megélnek valamiből, csencselnek, de hát lehet 
ezt foglalkoztatottságnak nevezni? Az európai uniós mértékkel foglalkoztatottnak nevez-
hető, foglalkoztatott népességet kell bővíteni, 4,7 millió környékére. Ez lenne kedvező 
mind a társadalom, mind a gazdaság, mind a demográfia számára. 
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Réti János szerint nálunk az elmúlt években teljesen elvtelen fiskális politizálás alakult ki 
a járulékmérték-megállapításban. A mindenkori pénzügyminisztérium és a mindenkori pénz-
ügyminiszterek azt gondolják: politikai döntés kérdése, hogy mennyi legyen a nyugdíjjáru-
lék. Egy szolgáltatás meghatározta rendszernek a hozzászóló szerint azonban objektíven 
mérhető költsége van, és azt a pénzt össze kell hozni. Abban meg lehet állapodni, hogy 
nem munkaadó és munkavállaló fizeti az egészet, hanem harmadikként normatív módon 
beszáll az állam is. Az élőmunkát terhelő költségek egy részét - ahogyan más országokban 
is teszik - szét lehet teríteni az állam általános bevételeire. A másik dolog, amihez Réti 
János szerint illúziók fűződnek, a munkáltatói járulék erőltetett csökkentése. Ennek egy 
jelentős része mai magyar munkáltatói szerkezetben nem versenyképesség-növelő, hanem 
fogyasztásnövelő hatású. Egyszerűen a vállalkozók családi fogyasztását növeli azzal, hogy 
kevesebb munkáltatói járulékot kell fizetni, a pénz tehát nem marad a gazdaságban. A 
munkáltatói járulékcsökkentés teljesen átgondolatlan, értelmetlen törekvés, ettől az ország 
gazdaságának a versenyképessége jottányit nem megy előre. 

Köllő János a felvetődött kérdésekkel kapcsolatban két dologra reflektált. Az egyik, 
ami többször is elhangzott, hogy a magyar foglalkoztatás sokkal magasabb, mint amit a 
számok mutatnak. Egyet lehet érteni Hablicsek Lászlóval abban, hogy ugyanezzel a 
módszerrel mérik föl a foglalkoztatást olyan országokban is, ahol minden becslés szerint 
az informális gazdaság részaránya akkora, vagy nagyobb, mint Magyarországon. Tehát 
semmilyen alapunk nincs arra, hogy ezeket az adatokat kétségbe vonjuk - a foglalkozta-
tási helyzet olyan rossz, ahogyan azt a statisztikák mutatják. Különösen a nyugdíjszem-
pontból, hiszen ebből a szempontból csak azok a munkahelyek érdekesek, ahol járulékot 
fizetnek. Köllő János még egyszer hangsúlyozta, hogy Augusztinovics Mária forgató-
könyvei indokolatlanul pesszimisták. A vitában is elfogadni látszottak azt a gondolatot, 
hogy a foglalkoztatási ráta Magyarországon 50 százalékra csökken. Erre semmi jel nem 
utal, nincs alapunk, hogy ilyen katasztrófa-forgatókönyvben higgyünk. Ez nagyon pesszi-
mista verzió, hiszen nem vesz figyelembe olyan tényezőket, amelyek automatikusan ja-
vítják a foglalkoztatási helyzetet. 

Augusztinovics Mária megköszönve a vitában kifejtett számos érdekes felvetést, csak a 
négy felkért korreferátor esetében ragadott ki egy-egy gondolatot. Bod Péternek a szer-
vezeti diverzifikálásról kifejtett felvetését, azt hogy Németországban 17 biztosító van, és 
nálunk méretarányosan 5-6 a megengedhető szám. Hablicsek László fejtegetéséből azt 
emelte ki, hogy a társadalom nem visel el annyi öreget, Köllő János gondolatai közül 
pedig azt, hogy a csoda a kínálati oldaltól fog függeni. Matits Ágnesnél - aki a pályakez-
dőkre alapozza számításait - azt, hogy a magánnyugdíjrendszerekbe átlépők nagy részét 
jelentős veszteség éri vagy érte már eleve, amikor átléptek. Ezekre a gondolatokra vála-
szolni fog, de hogy mit, azt itt most nem fejti ki, mert akkor nem olvasnák el az érdek-
lődők a Szemlébe szánt cikkét. 

Matits Ágnes a már elhangzott reakcióihoz fűzött végezetül még néhány gondolatot. 
Hangsúlyozta, hogy nagyon hisz az önkéntes pénztárakban. A pénztári befizetések két-
szeres megadóztatásával kapcsolatos tiltakozáshoz azt tette hozzá, hogy az önkéntes pénztár 
nem adómegtakarító intézmény. A béták egy része szerinte rendszeres és rendszertelen 
jövedelmét akkor is betehetné önkéntes pénztárba, hogyha az nem látható jövedelem. 
Nem igaz az, hogy az önkéntes rendszerben ma valaki kizárólag az adókedvezményre 
jogosító jövedelem felső határáig fizet be. Talán az oktatással azt kellene elérni, hogy ha 
valaki úgy gondolja, hogy nem lesz a tb-ből vagy a kötelező rendszerből nyugdíja, mi-
közben módja van arra, hogy az önkéntes pénztárakba befizessen, akkor fizessen be, és 
gyűjtögessen. Az önkéntes nyugdíjpénztárakat Matits Ágnes szerint nem adómegtakarító 
intézménnyé, hanem kiegészítő nyugdíjat garantáló intézménnyé kellene fejleszteni. 
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Alt alános iskolai szegregáció, II. rész 

A z á l ta lános iskolai s zegregá lódás f o l y a m a t a M a g y a r o r s z á g o n 
és az i skolai t e l j e s í tménykülönbségek 

A tanulmány azt vizsgálja, miként erősítheti fel az iskolarendszer a szegregáció me-
chanizmusai révén a társadalmi egyenlőtlenségeket. Az iskolai szegregáció - külön-
böző származású tanulók eltérő iskolákban vagy osztálytermi csoportokban történő 
oktatása - többféle mechanizmus következménye lehet: létrejöhet adminisztratív 
döntések következtében, de felerősödhet spontán módon, egy teljes mértékben sza-
baddá vált iskolaválasztási rendszer működésének következtében is. Ez utóbbi jel-
lemzi a rendszerváltás utáni magyar iskolarendszert. A tanulmány közgazdasági ér-
vekre és nemzetközi tapasztalatokra támaszkodva kimutatja, hogy a hátrányos csa-
ládi körülmények közül érkező gyermekek egy erősen szegregált iskolarendszer ke-
retei között - a kortárs csoport hatása és az alacsonyabb hatékonyságú pedagógusi 
munka miatt - alacsonyabb színvonalú oktatásban részesülnek, mint egyébként ré-
szesülnének. Az igen gyéren rendelkezésre álló hazai adatok felhasználásával kimu-
tatja, hogy az általános iskolák közötti egyenlőtlenségek nagymértékben megnőttek 
a rendszerváltás óta, és ezek valószínűleg növelték az eredményességben egyenlőt-
lenséget is. Az általános iskolai szegregáció fontos tényező lehet annak magyaráza-
tában, hogy Magyarországon nemzetközi összehasonlításban miért kiugróan magas 
a gyermekek családi háttere és általános iskolai eredményessége közötti összefüg-
gés. A magyar iskolarendszer e sajátossága miatt jelentősen növeli az öröklött társa-
dalmi egyenlőtlenségeket, ami mind hatékonysági, mind morális szempontból súlyo-
san kifogásolható. A tanulmány első részében elméleti érveinket fejtettük ki, a máso-
dik részben az iskolai szegregálódás tendenciáiról rendelkezésre álló hazai tapasz-
talatokat összegezzük.* 

Journal of Economic Literature (JEL) kód: 121, J15. 

Tanulmányunk első részében elméleti megfontolások és nemzetközi tapasztalatok alapján 
érveltünk amellett, hogy a szabad iskolaválasztás A1-/15. szabályokkal leírható rendsze-
re növeli a társadalmi státus, etnikai hovatartozás és képességek szerinti szegregációt. 
Azt állítottuk, hogy a folyamat iskolák között és iskolákon belül is felerősödik az inten-

* Köszönettel tartozunk Baics Gergelynek, Bartus Tamásnak, Berényi Eszternek, Bernáth Gábornak, 
Blaskó Zsuzsának, Bódis Lajosnak, Csanádi Gábornak, Csapó Benőnek, Farkas Lillának, Galasi Péternek, 
Halpern Lászlónak, Hermann Zoltánnak, Horn Dánielnek, Imre Annának, Juhász Pálnak, Köllő Jánosnak, 
Liskó Ilonának, Mihály Ottónak, Németh Nándornak, Nyíri Andrásnak, Puskás Aurélnak, Róbert Péternek, 
Semjén Andrásnak, Szántó Zoltánnak, Újlaky Andrásnak, Varga Júliának, valamint az MTA KTI kutatósze-
mináriuma résztvevőinek tanácsaikért, segítségükért és segítőkész megjegyzéseikért. Külön köszönettel tar-
tozunk Édes Balázsnak lelkiismeretes asszisztensi munkájáért. 

Kertesi Gábor, az MTA Közgazdaságtudományi Intézete és Sulinova Kht. (e-mail: kertesi@econ.core.hu). 
Kézdi Gábor, Közép-Európai Egyetem Közgazdaságtan Tanszék és az MTA Közgazdaságtudományi Inté-

zete (e-mail: kezdig@ceu.hu). 
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zívebbé váló minőségi és mennyiségi verseny miatt. Ennek egyik fontos következménye 
az iskolák közötti (illetve iskolán belül a csoportok közötti) szóródás növekedése a tanári 
munka minőségében és - részben emiatt - a diákok teljesítményében mérve. 

A második részben magyarországi adatokat mutatunk be. A rendelkezésre álló adatok 
nem teszik lehetővé, hogy módszeresen alátámasszuk az érveinket. Segítségükkel nem 
lehet megmutatni azt, hogy a szabad iskolaválasztás hogyan vezetett az eltérő származású 
tanulók iskolák közötti, illetve iskolán belüli szegregálódásához, az pedig hogyan veze-
tett az iskolai szolgáltatások, elsősorban a pedagógusi munka egyenlőtlenebbé válásához, 
és végeredményben mindez hogyan nagyította fel a tanulói eredmények iskolák és társadal-
mi háttér szerinti különbségeit. Mindezek helyett mindössze a vázolt folyamatokkal össz-
hangban álló bizonyítékok néhány mozaikját próbáljuk elrendezni. A folyamatok valódi 
feltárásához jóval részletesebb adatokon nyugvó vizsgálatok szükségesek. 

Demográfiai folyamatok az általános iskolákban 

Elsőként az Oktatási Minisztérium által gyűjtött teljes körű általános iskolai adatfelvéte-
lek alapján mutatunk be néhány folyamatot az 1980 és 1999 közötti időszakban. Először 
a demográfiai változásokat ismertetjük. Az adatok alátámasztják az iskolák közötti mennyi-
ségi és minőségi verseny intenzívebbé válását: az egy iskolára jutó tanulók száma jelen-
tősen csökkent, míg a problémásabb gyermekek országos aránya valószínűleg jelentősen 
nőtt. Ezután kimutatjuk, hogy a rendszerváltás óta jelentősen megnőtt a hátrányos hely-
zetű - és valószínűleg roma - tanulók iskolák közötti szegregálódása. A 1. ábra az 1-8 . 
osztályos tanulók és az őket oktató iskolák számának alakulását mutatja Magyarorszá-
gon, 1980 és 1999 között. 

A demográfiai hullám 1985-ös tetőzésekor az általános iskolai tanulók országos száma 
1,3 millió fő volt. Ez 1999-re több mint 25 százalékkal csökkent, 961000 főre. Az 
általános iskoolák száma jelentős késéssel, csak 1995-re kezdett el csökkenni, és akkor is 
viszonylag kis mértékben. Ennek következtében az egy iskolára átlagosan jutó tanulólét-
szám jelentős mértékben, csaknem 30 százalékkal csökkent (1985-ben 367, 1999-ben 
260 tanuló). E csökkenés mértéke a városokban, elsősorban Budapesten volt a legna-

1. ábra 
Az 1-8. osztályos általános iskolás tanulók és az általános iskolák országos száma 

Magyarországon, 1980-1999 

Tanulólétszám, Iskolák 
1000 fő száma 
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gyobb; az iskolák között a tanulókért folytatott mennyiségi verseny ennek megfelelően 
valószínűleg itt vált a legerősebbé. 

A 2. ábra a veszélyeztetett (vagyis halmozottan hátrányos helyzetű) tanulók, valamint 
a roma tanulók országos számát és arányát mutatja. A minisztériumi statisztikák 1992-
vel bezárólag tartalmazzák a roma tanulók iskolánkénti számát. A tanulók etnikai hova-
tartozását az osztályfőnök besorolása határozta meg.1 Ezt a statisztikai gyakorlatot -
minthogy alkotmányellenesnek minősül - 1993-ban megszüntették. Azóta az iskolasta-
tisztikák nem tartalmaznak információkat a roma tanulók számáról. A veszélyeztetett és 
a roma tanulók iskolai aránya közepesen erős (0,35 és 0,40 közötti) korrelációt mutatott 
azokban az években, amikor mindkettőre volt adat. 

2. ábra 
Az 1 - 8 . osztályos általános iskolás roma és veszélyeztetett tanulók száma és aránya 

Magyarországon, 1980-1999 

Az ábra tanúsága szerint a roma tanulók száma 1980 és 1985 között jelentősen meg-
emelkedett, majd stagnált. Arányuk azonban a többi tanuló számának csökkenése miatt 
1985 után jelentősen nőtt - hét év alatt 6-ról több mint 7 százalékra - , és minden valószí-
nűség szerint azóta is nő. Becsléseink szerint 1999-re elérte a 8,7 százalékot, részben a 
nem roma tanulók számának további csökkenése, részben azonban a roma tanulók szá-
mának újraindult növekedése miatt.2 A veszélyeztetett tanulók száma és aránya ennél 
alacsonyabb, de hasonló trendet követ. A kilencvenes évek végén számuk rohamosan 
emelkedni kezdett, arányuk 1999-re megközelítette a 8 százalékot. 

' Az osztályfőnök megítélésén alapuló etnikai besorolás megegyezik azzal, amit a társadalmi kirekesztett-
ség vizsgálatánál megfelelőnek tartunk (Havas-Kemény-Kertest [1998], Kertesi [1998]). 

2 Az 1993-1994. évi reprezentatív romafelvételben a 6-14 évesek számát mintegy 13 százalékkal haladta 
meg az 1-9 évesek (vagyis 1999 elején 6-14 évesek) száma. Ebből az általános iskolás roma tanulók számá-
nak évenkénti 2,7 százalékos növekedése következik. A szintén Kemény István vezette - az 1993-1994. 
felvételhez hasonló, de kisebb, és bizonytalanabb körülmények közt kiválasztott mintán felvett - 2003. évi 
romafelvétel adatai alapján is megbecsülhetjük az általános iskolás roma tanulók számának növekedését. 
Analóg módon azzal, ahogyan ezen adatok alapján Kemény-Janky-Lengyel [2004] becsüli a teljes roma 
népességet, 2003-ra 110-140 ezerre becsülhető az általános iskolás roma tanulók száma. Ez lineáris interpo-
lációval 1999-re 98-115 ezres létszámot valószínűsít, amely az előzőnél jóval magasabb növekedést jelent: 
még az alsó becslés is évenkénti több mint 4 százalékot. A 2003. évi romafelvétel mutatói azonban arra 
utalnak, hogy a mintában felülreprezentáltak a kevésbé asszimilált, rosszabb körülmények között élő és több 
gyereket nevelő családok. Ezért ez a becslés valószínűleg felfelé torzít. Véleményünk szerint az évenként 
kicsivel 3 százalék alatti növekedés (amit az 1993-1994. évi felvételből valószínűsíthetünk) a reális becslés. 
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Iskolák közötti szegregálódás 

A továbbiakban a roma és veszélyeztetett tanulók iskolák közötti szegregálódását vizs-
gáljuk. A szegregálódás mértékét, vagyis a tanulók eloszlásának egyenlőtlenségét két 
mérőszámmal jellemezhetjük: a disszimilaritási és az izolációs indexszel. Jelölje i az 
egyes iskolákat: összesen A iskola van. Legyen K. az /-edik iskolába járó kisebbségi (roma 
vagy veszélyeztetett) tanulók száma, K az összes kisebbségi tanuló száma, T az 
/-edik iskolába járó többségi (nem roma vagy nem veszélyeztetett) tanulók száma, T = ^jTi 

pedig jelölje az összes többségi tanulót. 
Az iskolák disszimilaritási indexe azt fejezi ki, hogy a kisebbségi tanulók hány száza-

lékának kellene többségi tanulóval „helyet cserélnie" az iskolák között, hogy minden 
iskolában éppen az országos arány teljesüljön.3 Képlete: 

1 N 

L 1=1 K T 

D = 0 esetén minden iskolában ugyanolyanok az arányok, D = 1 esetén az iskolák 
teljesen szegregáltak (vagy csak a kisebbségi, vagy csak többségi tanulók látogatják őket). 

A másik mérőszám, az izolációs index abból indul ki, hogy a kisebbségi tanulók vár-
hatóan milyen gyakorisággal találkoznak többségi tanulókkal. Azt foglalja össze, hogy a 
kisebbségi tanulók hány százaléka jár olyan iskolákba, ahol az átlagostól eltérő mérték-
ben találkozik többségi tanulókkal (normáivá a lehetséges maximális elkülönülés mérté-
kével). Ha k. = K/T. a kisebbségi tanulók arányát jelöli az /-edik iskolában (és k = K/T 
ugyanezt jelöli az összes iskolában), akkor a mutató képlete: 

X N 
i=1 

K 
H K-k) 

i = 
K 

1 -k 

I - 0, ha minden iskolában ugyanolyanok az arányok, és / = 1, ha tökéletes a 
szegregálódás.4 Az / = 0 esetben minden kisebbségi tanuló olyan mértékben lát maga 
körül többségi tanulót (és fordítva), mint az országos arány. A két index ugyanazon 
esetekben veszi fel a szélső értéket, és ugyanúgy szigorúan monoton nő az elkülönülés 
mértékével, azonban más módon: az izolációs index érzékenyebb a szélsőségesen szegregált 
iskolák arányának a növekedésére. 

A szegregáció mérhető más mutatókkal is; a fenti két index mellett intuitív tartalmuk és 
nemzetközi elterjedtségük szól. (Massey-Denton [1988], valamint Cutler-Glaeser-Vigdor 
[1999] elemzése alapján a két index tartalmaz gyakorlatilag minden információt az egyen-
lőtlen eloszlással és a csoportközi érintkezésekkel kapcsolatban.) 

A szegregációs mutatókat országos, kistérségi és városi szinten is kiszámoltuk. Az 
országos szegregáltsági index az ország valamennyi iskoláját hasonlítja össze etnikai és 

3 A disszimilaritási index levezethető abból a Lorenz-görbéből is, amelynek vízszintes tengelyén az isko-
lák a legkisebbtől a legnagyobb kisebbségi arányig rangsorban helyezkednek el, függőleges tengelyén pedig 
a kisebbségi csoport kumulált aránya található. A disszimilaritási index ekkor nem más, a 45 fokos egyenes 
és a Lorenz-görbe közötti maximális távolság. 

4 Az izolációs indexet a régebbi irodalom szegregációs indexnek is nevezi. Az index átírható a következő 

formába: / = 1 - { £ ^ ( 1 - k , ) ) / ( K ( l -k)), ami azt is kifejezi, hogy a kisebbségi tanulók arányában mutatko-

zó átlagos négyzetes elérésnek (mean-squared deviation) mekkora hányada tudható be az iskolák közötti 

négyzetes eltérésnek (szemben az iskolákon belülivel). A négyzetes eltérés (MSD) ugyanis a következőkép-
pen bontható fel: MSD = ^Pi{ki-k)2 = 
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3. ábra 
Magyarország általános iskolás tanulóinak társadalmi státus (veszélyeztetett tanulók aránya) 

és etnikai hovatartozás (roma tanulók aránya) szerinti szegregálódása az iskolák között, 
1980-1999 (disszimilaritási index) 

Veszélyeztetett tanulók Roma tanulók 
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4. ábra 
Magyarország általános iskolás tanulóinak társadalmi státus (veszélyeztetett tanulók aránya) 

és etnikai hovatartozás (roma tanulók aránya) szerinti szegregálódása az iskolák között, 
1980-1999 (izolációs index) 
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társadalmi összetétel alapján, míg a kistérségi és városi indexek csak az adott kistérség-
ben, illetve városban található iskolákat. Az országos index tartalmazza a területi különb-
ségeket is az etnikai, illetve a veszélyeztetett tanulók arányában; a kistérségi indexek 
ebből kiszűrik a kistérségek közötti különbségeket, de megtartják az azokon belülieket; a 
városi indexek pedig csak egyetlen településen belüli egyenlőtlenséget vizsgálnak. Mivel 
a kistérségek, illetve a városok reálisabb képet adnak az egy tanuló számára elérhető 
iskolákról, ez utóbbi két index jobban közelíti a költözés nélkül elérhető iskolák közötti 
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egyenlőtlenségeket. A kistérségen belüli iskolaválasztás költségesebb, mint a városokon 
belüli. A kistérségen belüli szegregálódás mértéke ezért nagyobb a városokon belüli 
szegregálódás mértékénél. Az országos index a kistérségek közötti és a kistérségeken 
belüli különbségeket is tartalmazza, ezért átlagosan nagyobb annál. 

A 3. és 4. ábrán az országos index mellett a kistérségeken, illetve a városokon belüli 
indexek országos átlagainak idősorait mutatjuk be. 

A veszélyeztetett tanulók aránya szerint kisebb az iskolák közti egyenlőtlenség, mint 
etnikai összetétel szerint. 1989-től kezdve - hosszú stagnálás után - rendkívüli mérték-
ben megnövekedtek a veszélyeztetett tanulók arányában fennálló különbségek. Az orszá-
gos disszimilaritási index 37-ről 49 százalékosra emelkedett, a kistérségeken belül átla-
gosan 31-ről 42-re, a városokon belül 21-ről 31-re. Az izolációs indexben még nagyobb 
növekedés tapasztalható: a fenti sorrendben az indexek 6-ról 16, 4-ről 9, illetve 1,5-ről 
4,5 százalékosra növekedtek. A szegregációs folyamatok nagyrészt 1989 és 1995 között 
játszódtak le; az évtized végére lelassultak, illetve megállni látszanak. 

Az iskolák közötti etnikai szegregáció jóval erősebb, a disszimilaritási index országo-
san megközelíti a 60 százalékot, az izolációs index pedig meghaladja a 15 százalékot. 
A rendelkezésre álló adatok sajnos nem teszik lehetővé, hogy a kilencvenes években 
lejátszódó folyamatokat követni tudjuk. Az ábrák tanúsága szerint a nyolcvanas években 
e téren sem történt sok minden: az évtized elején és közepén némileg csökkent a szegre-
gáció, majd ez a folyamat 1989-től megfordult, a disszimilaritási indexben kevésbé, az 
izolációs indexben jobban látható módon. 

Mobilitás és szelekció - a jobb iskolákba járó általános iskolások családi háttere 

Előrejelzéseink szerint a községekben élő családok közül a jobb helyzetben levők, az 
iskolázottabbak, a magasabb társadalmi státusúak hajlamosabbak rá, hogy gyermekeiket 
ne a helyi iskolába, hanem valamely környező település (főként város) jobb iskolájába 
írassák be. Ezt a kimenetelt valószínűsíti a nagyközségi, illetve városi iskolák érdekeltsé-
ge is. Ha ez igaz, akkor arra számíthatunk, hogy a falun élő, magasabb társadalmi státu-
sú családok (iskolázottabb szülők) gyermekeinek körében nagyobb arányban találunk 
lakóhelyüktől különböző települések iskoláiba járó gyermekeket, mint az alacsonyabb 
státusú családok (iskolázatlanabb szülők) gyermekeinek körében. Ezt az összefüggést a 
2001. évi népszámlálás teljes körű adatain ellenőrizhetjük. A teszt természetesen csak 
azon községek esetére fogalmazható meg értelmesen, ahol van - alsó és felső tagozatot 
egyaránt magában foglaló - általános iskola,5 továbbá ahol a helyi választék eléggé kor-
látozott.6 Ebben az esetben ugyanis a gyermekek csak települések közötti ingázás révén 
képesek a nagyobb iskolaválasztékhoz hozzáférni. A gondolatkísérletnek leginkább meg-
felelőnek tűnnek azok a községek, ahol egy és csakis egy komplett (alsó és felső tagozatot 
egyaránt tartalmazó) iskola van. A teszt alapjául szolgáló adatbázist - a teljes körű, 
településközi, honnan hová jellegű átmenetmátrixot7 - megrendelésünk alapján a KSH 
népszámlálási főosztálya állította elő. 

Az 1. táblázat az egy iskolás községekből eljáró általános iskolás tanulók arányát adja 
meg a különböző iskolázottságú szülők csoportjain belül. Kétféle formában ellenőrizzük 

5 Ennek hiányában természetesen minden gyermek ingázásra kényszerül. 
6 Ellenkező esetben a településeken belül jön létre minőségileg különböző iskolaválaszték (iskolák közötti 

szegregálódás). Ez a jelenség azonban települések közötti ingázási adatokkal nem mérhető. 
7 Az átmenetmátrix egy cellája azt adja meg, hogy Magyarország egy tetszőleges településéről egy másik 

tetszőleges településére hány általános iskolás - iskolai pályafutásának első 8 évében járó - gyermek jár 
iskolába. Egy ilyen adatmátrixnak elvileg körülbelül 10 millió cellája lehet (3200 x 3200 település), a zérus 
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előrejelzésünket. A táblázat első két oszlopában számításba vettük az ország összes olyan 
községét - szám szerint 1591-et ahol egy csak és csakis egy komplett általános iskola 
van; a harmadik és negyedik oszlopban pedig e községek halmazát leszűkítettük azon 
községekre, amelyek nem részei valamely agglomerációnak. Ez a szűkítés azt a célt 
szolgálja, hogy a mérési eredményekből kiszűrjük a szuburbanizáció hatását. Elképzel-
hető ugyanis, hogy a falun élő gyermekek iskolai ingázása - részben - abból származik, 
hogy a korábban városban lakó középosztályi családok egy része a szabad iskolaválasztás 
bevezetése óta eltelt időben kiköltözött kertvárosi jellegű, falusi településekre, gyerme-
két azonban továbbra is városi iskolába járatja. 

1. táblázat 
Az egyiskolás településekről eljáró általános iskolás tanulók aránya a szülők iskolázottsága 

alapján, 2001 

A szülő iskolai végzettségi csoportjában hány százalékot tesz ki 
azoknak az aránya, akiknek a gyermeke a lakóhelyének 

településéről más településre jár el iskolába? 

Iskolai végzettség az anya iskolai az apa iskolai az anya iskolai az apa iskolai 
végzettsége végzettsége végzettsége végzettsége 

minden érintett agglomerációhoz 
település nem tartozó települések 

Legfel jebb szakmunkásképző 20 20 18 19 
Érettségi 28 29 25 25 
Főiskola vagy egyetem 37 42 31 34 

Együtt 23 23 21 21 

Települések száma 1591 1295 
Helyben lakó tanulók száma 333 941 250 410 
Eljáró tanulók száma 78 340 52 407 

Forrás: 2001. évi népszámlálás (teljes körű adatok), saját számítás. Egyiskolás település: olyan település, 
ahol egy és csakis egy általános iskola van, és abban van felső tagozat is. Agglomerációhoz nem tartozó 
település: minden olyan település, amely a KSH területi számjelrendszerében településképződménybe nem 
tartozó településnek minősült (9-es kódot kapott). 

A teszt eléggé robusztus módon támasztja alá előrejelzéseinket. Az egy és csakis egy 
iskolával rendelkező településekről igen nagy számban - 334 ezerből 78 ezren - ingáz-
nak át más településekre a gyermekek. A kötött beiskolázás rendszerében ez az esemény 
gyakorlatilag nem fordulhat elő: a ma komplett iskolával rendelkező falvaknak nagyjából 
mindnek volt 20 évvel ezelőtt is komplett iskolája. Mivel volt a településen iskola, nem 
kellett máshova ingázni, a kötött rendszer miatt pedig nem is volt szabad.8 Ehhez a 
viszonyítási alaphoz mérve a dolgot, a megnövekedett (zérus szintről 23 százalékra emel-

esetszámú cellák nagy száma miatt - borsodi falvakból például aligha jár valaki Vas megyei települések 
iskoláiba - a fájl mérete kezelhető. A fájl azt az információt is tartalmazza, hogy a helyben iskolába járó, 
illetve az eljáró gyerekek szülei milyen iskolai végzettséggel rendelkeznek (valamint hogy van-e munkájuk). 
E helyütt szeretnénk köszönetet mondani a KSH népszámlálási főosztályának (személyesen pedig: Pachmann 
Zsuzsának és Váczi Barnabásnak) a szóban forgó adatfájl előállításáért. 

8 Minden bizonnyal akkor is előfordultak kivételek. Protekciós családok járathattak gyermekeiket körze-
tükön kívüli iskolákba. Ez azonban aligha érhetett el hasonló fokot, mint amit a 2001-ben ebben a település-
típusban mért mobilitási arány tükröz, hiszen ami ma törvényes és bevett gyakorlatnak számít, az akkor 
kivételes bánásmód eredménye lehetett csak. 



Alt alános iskolai szegregáció, II. rész 469 

kedő) mobilitást igen nagynak tekinthetjük - különösen akkor, ha azt is figyelembe vesszük, 
hogy a szóban forgó időszak alatt a gyermekszám igen jelentős mértékben lecsökkent 
(lásd az 1. ábrát). 

Ez a jelentős mértékű mobilitás igen nagyfokú szelektivitás mellett ment végbe. A tel-
jes érintett településkategóriában lakó általános iskolai tanulók 23 százaléka jár más tele-
pülés iskolájába. A legfeljebb szakmunkás végzettségű anyák, illetve hasonló iskolázottságú 
apák gyermekei körében ez az arány 20 százalékos. Az iskolázottabb szülők ennél jóval 
nagyobb arányban - a felsőfokú végzettségű anyák 37 százalékban, a felsőfokú végzett-
ségű apák 42 százalékban - küldik más iskolába a gyermekeiket. 

Ugyanezt találjuk - valamivel tompítottabb mértékben - a szűkített településmintában, 
amely a szuburbanizáció hatását maximális mértékben kiszűri. Úgy gondoljuk azonban, 
hogy e valamivel gyengébb hatás nem feltétlenül gyengíti előrejelzéseink érvényességét, 
hiszen az agglomerációhoz tartozó - a szűkített mintából kihagyott - települések esetében 
két eset lehetséges. 1. A középosztályi szülők egy része a kilencvenes évek nagy 
szuburbanizációs hullámát megelőzően is ott lakott, és jelenleg onnan viszi át a gyerme-
két egy környező város jobb iskolájába. Ez az eset nem különbözik attól, amit a nem 
agglomerációhoz tartozó települések esetében várunk. 2. A másik eset az, ha a középosz-
tálybeli család egy agglomerációs központból költözött ki a város kertvárosi környezetét 
jelentő faluba, és onnan járatja vissza gyermekét a város jobb iskolájába. A kérdés itt az, 
hogy a szabad iskolaválasztás AI-A5. rendszerének bevezetése nélkül vajon kiköltöztek 
volna-e a szóban forgó kertvárosi övezetbe? Ha nem, akkor a szabad iskolaválasztás 
rendszere a szuburbanizáció támogatásán keresztül fejti ki a hatását az iskolarendszerre, 
hiszen a kiköltöző családok gyermekeit megkíméli a falusi (kertvárosias) környezetbe 
való kiköltözés egy súlyosabb negatív következményétől: a rosszabb minőségű helyi 
iskolába való beiskolázás kötelezettségétől.9 

A megnövekedett mobilitás és az azt kísérő felerősödött szelektivitás egyik jellegzetes 
formája az volt, hogy a szerkezetváltó iskolák - a nyolc-, illetve hatosztályos gimnáziu-
mok - elterjedésével megteremtődött a (felsőfokú továbbtanulást előkészítő) minőségi 
iskolakínálat. Az ambiciózusabb családok gyermekei innentől fogva növekvő számban 
folytathatták alapfokú tanulmányaikat elit oktatási intézményekben. Erről tanúskodik a 
5. ábra, amely megmutatja, hogy a kilencvenes években hogyan nőtt meg az alapfokú 
képzés 5., illetve 8. évfolyamán tanuló gyermekek körében a nyolc-, illetve hatosztályos 
gimnáziumokban tanulók aránya. A leglátványosabb változást a nyolcadik évfolyamos 
tanulók esetében tapasztalhatjuk. A gimnáziumban tanulók aránya az évtized elejétől az 
évtized végére 1 százalék körüli értékről 7,5 százalék körüli értékre emelkedett.10 

9 A népszámlálási adatok alapján sajnos nem lehet rekonstruálni azt, hogy a gazdagabb iskolaválasztékkal 
rendelkező városokon belül milyen mértékű ez a mobilitás. Egy friss kutatás - egyelőre publikálatlan -
eredményei azonban arról tanúskodnak, hogy a városi tanulók jóval nagyobb hányada járhat körzeti iskolá-
jától különböző iskolába. Bajomi Iván, Berényi Eszter, Erőss Gábor és Imre Anna az 2001/2002. tanévben 
felmérést készített egy pesti munkáskerület (egy kivételével) valamennyi általános iskolájában. (A felmérés 
a negyedikes, hatodikos és nyolcadikos tanulók körében teljes körű volt.) A kutatók azt találták, hogy a 
kerületi iskolákba járó tanulók mindössze 45 százaléka lakott a szóban forgó iskolák beiskolázási körzeté-
ben; a gyerekek 22 százaléka más kerületből járt a kerület iskoláiba; 33 százalékuk pedig a kerületben lakott 
ugyan, de nem a körzet szerinti iskolájába járt, hanem a kerület egy másik iskolájába. Az alacsonyabb 
társadalmi státusú családok gyerekei körében alacsony volt azoknak az aránya, akik körzeti iskolájuktól 
különböző iskolát választottak. Az itt szereplő információk Berényi Eszter szóbeli közlésein alapulnak. 

10 A grafikon adatait valamennyi év esetében elemi - iskolaszintű - adatokból számítottuk ki. Mivel a 
számítás alapjául szolgáló általános iskolai adatfájlokban az iskola igazgatási besorolása az 1997/98-as tan-
évig igen megbízhatatlan volt, ezért a hat- és nyolcosztályos gimnáziumok azonosítását azon a kerülő úton 
oldottuk meg, hogy hatosztályos gimnáziumoknak tekintettük azokat az iskolákat, melyeknek csakis 7. és 8. 
évfolyamunk volt, 8 osztályos gimnáziumoknak pedig azokat, amelyeknek csak 5-8. évfolyamuk volt. Ez az 
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5. ábra 
A hat- és nyolcosztályos gimnáziumba járók aránya az alapfokú képzés ötödik, illetve nyolcadik 

évfolyamára járó tanulók körében Magyarországon 
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A szóban forgó iskolatípusokban oktatott tanulók társadalmi státusának különbségéről 
nem állnak rendelkezésre országos adatok. Nahalka [1998] írásában azonban - mely 11 
megye és 4 nagyváros 1997. évi oktatáspolitikai fejlesztési tervét elemzi - találhatunk 
ilyen jellegű információkat, igaz, hogy csak egy településre: Budapestre (.Nahalka [1998], 
1. táblázat). Ezek az adatok összhangban állnak az előrejelzéseinkkel: az általános isko-
lák, illetve a nyolc- és hatosztályos gimnáziumok igen jelentős mértékben különböznek 
egymástól a diákok társadalmi összetételét tekintve. A szelektivitás itt is erősen érvénye-
sül. Amíg a főiskolai, egyetemi végzettségű szülők gyermekei mindössze egyharmados 
arányban képviseltetik magukat az általános iskolákba járó gyermekek szülei körében, 
addig ugyanez az arány nagyjából kétharmadot tesz ki a szerkezetváltó iskolák (hat- és 
nyolcosztályos gimnáziumok) diákjainak körében. Noha ezek az arányok az iskolák vala-
mennyi évfolyamára vannak értelmezve, nem tartjuk valószínűnek, hogy a gimnáziumok 
felső négy évfolyamának összetétele oly mértékben különbözne az alsó két vagy négy 
évfolyam társadalmi összetételétől, vagy hogy az általános iskolák alsó négy évfolyamá-
nak összetétele oly mértékben különbözne a felső négy évfolyam társadalmi összetételé-
től, hogy ezeket a markáns különbségeket alapvetően megkérdőjelezhetnénk. 

eljárás azonban azzal a veszéllyel járhat, hogy így a nyolcosztályos gimnáziumok közé bekerülhetnek nem 
ide tartozó intézmények, például csak felső tagozattal rendelkező általános iskolák. Ennek a torzításnak a 
nagyságát azonban az 1998/99-es és az 1999/2000 adatfájl segítségével ellenőrizhettük. Az 1999/2000-es 
adatok átvizsgálása során - amikor minden olyan iskolát tételesen ellenőriztünk, amely az évfolyamszám 
alapján nyolcosztályos gimnáziumnak minősült, az igazgatási kód alapján azonban arra gyanakodtunk, 
hogy az mégsem középiskola - arra jutottunk, hogy a becslési eljárás által kapott abszolút szám a nyolca-
dikosok esetében körülbelül 20 százalékkal, az ötödikesek esetében pedig 15 százalékkal haladhatja meg a 
valódi értéket. Ha ezt a korrekciót érvényesítjük, akkor a grafikonon található százalékos arány az ötödike-
sek esetében 2,9 százalékról 2,5 százalékra, a nyolcadikosok esetében pedig 8,1 százalékról 7,6 százalékra 
módosul. 
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Tanulói eredmények és szülői háttér 

Az elméleti részben amellett érveltünk, hogy a növekvő szegregálódás eredményeként 
felerősödik a szülői háttér és a tanulók eredményessége közötti összefüggés. Mint azt a 
nemzetközi tapasztalatok alapján fent kifejtettük, a tanulók teljesítményét standardizált 
teszteredményekben, illetve ezek egyénenkénti változásában (vagyis a tanulók egyéni 
fejlődésében) érdemes mérni. Ilyen adatok egyéni szinten ma Magyarországon nem áll-
nak rendelkezésre, és az iskolaszintre aggregált eredmények sem hozzáférhetők. Egy 
eredetileg más témájú nemzetközi összehasonlító tanulmány alapján azonban közvetett, 
de annál figyelemreméltóbb bizonyítékokat mutatunk be a hazai iskolarendszer egyenlőt-
lenséget növelő hatására. 

A PISA (Programme for International Student Assessment) felmérés a 15 éves korosz-
tály reprezentatív mintájára tartalmaz nemzetközileg összehasonlítható olvasáskészségi 
teszteket (ezek Magyarországon többnyire 9. osztályos tanulók); a TIMMS (Trends in 
International Mathematics and Science Study) matematikai feladatok összehasonlítható 
eredményeit tartalmazza a 8. osztályosok körében. Előbbi inkább az alkalmazási szintű 
készséget méri, utóbbi kicsit jobban hasonlít az iskolás jellegű feladatokhoz. A magyar 
fiatalok átlagosan mindkét teszt tekintetében le vannak maradva az élvonalbeli országok-
hoz képest, az alkalmazási szintű ismereteket mérő PISA-eredmények tekintetében pedig 
különösen riasztó a hátrányuk. Az 6. ábra segítségével azonban nem az átlagos szintről, 
hanem a tanulók közötti különbségekről, vagyis a teljesítményben mért egyenlőtlenség-
ről mutatunk nem kevésbé megdöbbentő adatokat. 

A 6. ábra Micklewright-Schnepf [2004] tanulmányából való, akik az OECD-országo-
kat hasonlították össze a fenti (és egyéb) teszteredmények alapján. Összehasonlító célzat-
tal többek között magyar adatok is szerepelnek az ábráikon. Az ábra a PISA- és a TIMMS-
eredményeknek és a szülői háttérnek az összefüggéseit mutatják be az egyes országok-
ban. A felső ábra azt mutatja, hogy a teszteredmények átlagosan mennyivel magasabbak 
azon tanulók esetében, akiknek az édesanyja legalább középiskolai végzettséggel rendel-
kezik, azokhoz képest, akiknek az édesanyja nem rendelkezik középiskolai végzettség-
gel. Az alsó ábra azt mutatja, hogy a teszteredmények átlagosan mennyivel magasabbak 
azon tanulók esetében, akiknél legalább 100 könyv van otthon, azokhoz képest, akiknél 
ennél kevesebb van. A vízszintes tengelyen a PISA-, a függőlegesen a TIMMS-tesztekre 
vonatkozó eredmények láthatók. Magyarország esetében mindegyik mutató kiugróan 
magas. Ez azt jelenti, hogy az OECD-országok között hazánkban egyedülálló mértékben 
meghatározza a tanulók iskolai teljesítményét az, hogy milyen családi környezetből ér-
keznek. Régóta vitatott kérdés az, hogy mennyire számítanak az öröklött, és mennyire a 
nevelés és tanulás során elsajátított készségek. Nyilvánvaló azonban, hogy Magyarorszá-
gon nem lehetnek ennyire mások ezek az arányok a modern világ többi országához ké-
pest. A magyarázat ehelyett az, hogy Magyarországon a gyermekkor során - elsősorban 
valószínűleg az iskolában - az OECD-átlaghoz képest kiugró mértékben nőnek meg a 
származással járó egyenlőtlenségek.11 

11 A PISA-adatok ráadásul azt is bizonyítják, hogy „azok az országok teljesítenek gyengébben, amelyek-
ben a szociális mező széthúzóttabb, ahol nagyobb esélyegyenlőtlenségek vannak. Továbbá azok az országok 
is rosszabbul teljesítenek, amelyekben a társadalmi egyenlőtlenségek az iskolák közötti különbségekben is 
tükröződnek, vagyis ahol szelektívebb az iskolarendszer. Magyarország mindkét területen - a társadalmi 
egyenlőtlenség mértékeit és a szelektivitást tekintve is - a legnagyobb mutatókat produkálók között van. Ha 
valaki azt hitte volna, hogy a mezőny széthúzottsága legalább azt lehetővé teszi, hogy a legjobbak, a leendő 
elit magasabb szinten képes teljesíteni, akkor annak a lelkesedését le kell hűtenem. Magyarország az olva-
sástesztben a huszonkettedik helyen szerepelt, és nem teljesített jobban a legjobb 5 százalék sem. Az is pont 
a huszonkettediken végzett." (Nahalka [2002].) 
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6. ábra 
A társadalmi különbségek hatása az olvasási, illetve matematika teszteredményekre a 2000. évi 

PISA-vizsgálatban (olvasási teszt) és az 1995/1999. évi TIMMS-vizsgálatok valamelyikében 
(,matematika teszt) egyaránt részt vevő országok körében 
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Megjegyzés: a szaggatott vonalak a részt vevő országok összességének átlagos tesztkülönbségértékeit 
jelölik (súlyozatlanul) 

Felső ábra: a legalább érettségivel rendelkező, illetve alacsonyabb iskolai végzettségű anyák gyermeke-
inek átlagos teszteredményeiben mért különbség értéke. 

Alsó ábra: a 100-nál több, illetve 100-nál kevesebb könyvvel rendelkező családok gyermekeinek átlagos 
teszteredményeiben mért különbség értéke. 

Forrás: Micklewright-Schnepf [2004] 4. és 5. ábra 
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A nemzetközi összehasonlítás felhívja a figyelmet arra, hogy a családi háttér ilyen 
mértékű szerepe nem szükségszerű velejárója egy modern kapitalista társadalomnak: a 
miénknél jóval modernebb országokban sokkal kevésbé határozza meg a tanulók fejlődé-
sét a családi háttér. Nehéz megmondani, hogy ebben mekkora szerepe van az általános 
iskolai rendszernek, de az nyilvánvaló, hogy ilyen mértékű különbségeknek különleges 
oka van. Véleményünk szerint mindebben kulcsszerepet játszik a szabad iskolaválasztás 
magyarországi rendszere - amelynek következtében felerősödtek a szegregálódási folya-
matok, drámaian megnőttek az iskolai szolgáltatásban meglevő különbségek, és - többek 
között - ezáltal is újratermelődnek a generációkon átívelő társadalmi egyenlőtlenségek. 
Erre utalnak Csapó Benő és kutatócsoportjának úttörő kutatási eredményei is. 

Csapó Benő kutatócsoportja a kilencvenes években több magyarországi nagyvárosban 
(Szegeden és négy másik megyei jogú városban) intenzív kutatásokat folytatott az általá-
nos iskolás, illetve középiskolás tanulók tudását meghatározó tényezőkről. Mindegyik 
kutatásban a mintavétel egysége az iskolai osztály volt. A szegedi kutatás során az osztá-
lyokat úgy választották ki, hogy összességükben arányosan reprezentálják a város külön-
böző iskoláit. A mintába - a középiskolás osztályok mellett - 26, hetedik évfolyamos 
általános iskolai osztály került be, amelyek diákjait teljeskörűen felmérték. A négy nagy-
városban a felmérés az iskolák szintjén is teljes körű volt: a települések összes iskolája és 
valamennyi - 5-11. évfolyamos - osztálya részt vett a felmérésben. E vizsgálatok -
minthogy egy-egy, nagyobb iskolakínálattal rendelkező városra koncentráltak, ahol az 
iskolák közötti fizikai távolság nem túl nagy - igen alkalmas terepet biztosítanak a szabad 
iskolaválasztásból (is) adódó szelekciós folyamatok következményeinek a felmérésére. A fel-
vétel készítői mindegyik terepen igen erőteljes képesség, illetve társadalmi háttér szerinti 
szelekciót mutattak ki. A tanulók társadalmi hátterét a szülők iskolai végzettségével, a 
tanulók képességeit különböző tantárgyi (angol, magyar, történelem, fizika stb.) tesztek-
kel (a szegedi vizsgálatban), illetve egy, az induktív gondolkodást mérő teszttel értékel-
ték (a négy másik nagyvárosi vizsgálatban). Az ismertetés során mi csak az általános 
iskolásokra kapott eredményekre térünk ki. 

A társadalmi szelekció igen nagy mértékét jól jelzi az anyák iskolai végzettsége szerin-
ti szóródás. A szegedi vizsgálatban felmért 7. évfolyamos általános iskolai osztályok 
között e tekintetben szélsőségesen nagyok a különbségek. Van olyan osztály ahol az 
érettségizett anyák aránya 30, és van olyan ahol 90-95 százalék; van olyan osztály, ahol 
egyetlen diplomás apa sem található, és van olyan is, ahol az arányuk csaknem 80 száza-
lék (Csapó [2002] 286. o.). A tudásszint szerinti különbségek még ennél is nagyobbak. 
Az osztályátlagok például a legnagyobb különbséget eredményező tantárgy - az angol -
esetében olyan széles sávban szóródnak, hogy a legrosszabb három osztály 30 százalék 
alatti átlagos teszteredményt produkált (két esetben 20 százalék alatti átlag is előfordult), 
a legjobb három pedig 80 százalék fölöttit. Magyarból a 35-85 százalékos, történelemből 
a 25-60 százalékos tartományban helyezkedtek el az átlagteljesítmények (uo. 277-278. 
o.). Pontosan ugyanilyen erős szelekciós hatásról tanúskodnak a négy másik nagyváros 
diákjainak teszteredményei. Az egyik nagyvárosban például - megint csak a 7. évfolya-
mot alapul véve - vannak olyan osztályok (a 33 közül 3 is), amelyek az induktív gondol-
kodást értékelő teszten az 5. évfolyamosok átlaga alatt teljesítettek, és vannak olyan 
osztályok is (33-ból 9-en), amelyeknek diákjai a 11. évfolyamosok átlagos szintjénél is 
jobban teljesítettek (Csapó [2004] 236. o.).12 „Ezek a különbségek nem magyarázhatók 

12 Az 5-8. évfolyamos osztályok közötti különbségeket statisztikailag megragadó F érték a négy nagyvá-
rosban 8 és 16 között alakult (Csapó [2004] 237. o.). „Viszonyításként érdemes megjegyezni, hogy ha 1000 
tanulót véletlenszerűen 30 osztályba osztanánk szét, körülbelül 1,7 körüli F értékre számíthatnánk. Minden 
megfigyelt esetben jelentős tehát a képességek szerinti elkülönítés (234. o.)." 
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változtathatatlan helyi adottságokkal, regionális különbségekkel vagy a település sajátos-
ságaival, hiszen az összes iskola ugyanazon a településen van, fenntartója megegyezik. 
A tanulók - elméletileg - bárhol laknak is a városon belül, bármelyik iskolába eljuthatná-
nak." (Uo. 237. o.) A szabad iskolaválasztás ez bárkinek lehetővé teszi. 

Esettanulmány Miskolc általános iskoláiról, 1980-1999 

Legutoljára egy olyan, Magyarországon nagynak számító, de egységesnek tekinthető 
„oktatási piac" esetét vizsgáljuk meg néhány adat tükrében, ahol a szegény, illetve roma 
családok magas aránya miatt különösen jelentős lehetett a szabad iskolaválasztás szegre-
gációt növelő hatása. Ez a „piac" Miskolc város iskolarendszere, ahol 1999-ben 46 álta-
lános iskola működött, több mint 17 ezer tanulóval. A miskolci elemzéssel az a célunk, 
hogy egyes iskolákat nyomon követve, a rendelkezésünkre álló - korántsem ideális -
adatokon keresztül bemutassuk, miként növekedtek meg az iskolák közötti kezdeti egyen-
lőtlenségek drámai mértékben a kilencvenes évek végére. Bár a miskolci eset - mérete és a 
hátrányos helyzetű családok magas aránya miatt - kivételesnek számít, mégis jól szemlél-
teti a decentralizált szegregálódási folyamatokat és e folyamatok következményeit. 

A 7. ábra tanúsága szerint a Miskolc iskolái közötti egyenlőtlenség a nyolcvanas évek-
ben nagyjából megegyezett az ország városainak átlagával, vagy annál mérsékeltebb volt 
(a roma tanulók szerinti disszimilaritási index 1989-ben Miskolcon 0,38 volt, az orszá-
gos átlag 0,40, a veszélyeztetett tanulók szerint ugyanezek a számok 0,25 és 0,37, és az 
izolációs indexek is kisebbek voltak.). A roma, illetve veszélyeztetett tanulók aránya 
(mindkettő 7 százalék felett) ugyanakkor meghaladta a városok országos átlagát (4, illet-
ve 6 százalék). A 7. ábra bemutatja, hogy a miskolci iskolák etnikai, illetve hátrányos 
helyzetű tanulók szerinti szegregálódása a rendszerváltás után ugyanolyan irányú volt, 
mint az országos trendek - ám azoknál jóval meredekebb növekedést mutatott. 1992 után 
itt sem ismerjük a cigány tanulók arányát valamennyi iskolában, ám az iskolák körülbelül 
egyharmadában 1995-ben készült felmérés alapján van ilyen adatunk.13 Ez a minta (az 
1995-ös felvétel neve nyomán „TOK" minta) azokat az iskolákat tartalmazza, ahol sok 
roma tanuló volt 1992-ben. A minta tehát nem reprezentatív. A TOK-felvételben szerep-
lő iskolák közötti szegregálódási folyamatokat a 8. ábra mutatja. Az ábra a reprezentati-
vitás híján nem tükrözi hűen az összes miskolci iskolát érintő trendeket, ám összhangban 
van azzal a feltevésünkkel, hogy az etnikai szegregálódás 1992 után sem állt meg, sőt, 
valószínűleg tovább gyorsult. 

A 2. táblázat szintén a miskolci iskolák erőteljes szegregálódását mutatja be. A táblá-
zatban a roma tanulók 1992. évi aránya szerinti kategóriákban mutatjuk be a túlkoros és 
veszélyeztetett tanulók, valamint a roma felzárkóztatásban részt vevő elsős tanulók ará-
nyát. Mindegyikük aránya jóval nagyobb volt a „kezdetben" (1992-ben) magasabb roma 
arányú általános iskolákban is, ám 1999-re a különbségek jelentősen megnőttek. A túlko-
ros tanulók aránya átlagosan harmadával nőtt, az 1992-ben a roma tanulókat 10 százalék 
feletti arányban tanító iskolákban felével. A veszélyeztetett tanulók arányában az átlagos 
növekedés 75 százalék, a 10 százalék feletti roma kategóriában 140 százalék volt; az 

13 A felmérést a Művelődési és Közoktatási Minisztérium megbízásából 1995 márciusában és áprilisában 
az Észak-dunántúli Tankerületi Oktatásügyi Központ (TOK) folytatta le az ország összes megyei tankerületi 
oktatásügyi központjának bevonásával. A felvétel az ország valamennyi olyan óvodájára, általános iskolájá-
ra és eltérő tantervű általános iskolájára kiterjedt, ahol a cigány tanulók száma vagy aránya meghaladott egy 
alsó küszöböt. A felvétel 898 általános iskolára terjedt ki (lásd Rigó [1995]). A tanulmányunkban közölt 
adatok a felvétel iskolaszintű fájlján végzett saját számításokra támaszkodnak. 
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7. ábra 
Miskolc általános iskolás tanulóinak szegregálódása az iskolák között társadalmi státus 

(veszélyeztetett tanulók aránya) és etnikai hovatartozás (roma tanulók aránya) szerint, 1980-1999 

Disszimilaritási Index Izolációs Index 

8. ábra 
Miskolc TOK-mintában szereplő általános iskoláinak szegregálódása társadalmi státus 

(veszélyeztetett tanulók aránya) és etnikai hovatartozás (roma tanulók aránya) szerint, 1980-1999 

Disszimilaritási Index Izolációs Index 

elsősök körében ugyanezek a számok 75 százalék és 225 százalék (!) voltak. A különbsé-
gek növekedését foglalja össze az egyes mutatók romák kategóriánkénti átlagos arányát 
vizsgáló varianciaanalízis. Az arányszámok iskolák közötti szóródása a roma tanulók 
1992-es aránya szerint képzett csoportok között minden mutató tekintetében rendkívüli 
mértékben, két-háromszorosára növekedett. 

A 3. táblázat eredményei azt mutatják, hogy ezzel párhuzamosan a hátrányosabb hely-
zetből induló, és - a 2. táblázat eredményei alapján - tanulói összetételben még jobban 
leszakadó iskolákban az átlagost meghaladó mértékben nőtt a pedagógusi fluktuáció, 
illetve a tanulók osztályismétlésben mért eredménytelensége. A pedagógusi fluktuáció az 
iskola minőségének egy igen tökéletlen proxyjaként értelmezhető. Az állomány valamek-
kora cserélődése nyilván elkerülhetetlen és szükséges is, ám e szint fölött károsan hat a 
tanulók fejlődésére. A magas fluktuáció emellett azt is jelzi, hogy nehéz megtartani a 
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2. táblázat 
Az iskolák közötti szelekció mértékének növekedése Miskolc általános iskoláiban, 1992-1999 

(százalékos részarány) 

Roma tanulók aránya 
az iskolában 1992-ben 

Túlkorosok Veszélyez-
tetettek 

Elsősök közül 
a veszélyez-

tetettek 

Elsősök közül 
a roma fel-

zárkóztatásban 
részt vevők 

1992 1999 1992 1999 1992 1999 1992 1999 

5 százalék alatt 13,0 16,8 6,0 10,3 5 ,2 6,5 1,7 9,7 
5 - 1 0 százalék 16,5 21 ,6 9,3 12,8 8 ,3 8,6 6 ,7 10,1 
10 százalék fölött 21,8 32 ,6 13,3 31,9 13,1 42,5 13,6 50,2 

Együtt 15,9 21 ,1 8,5 14,8 7 ,8 13,8 5 ,7 18,8 

f * 6,1 11,3 4,5 14,6 3 ,5 30,0 8 ,4 18,1 
Prob > F 0,01 0 ,00 0,02 0 ,00 0 ,04 0 ,00 0 ,00 0,00 
Csoportközi SS (százalék)** 27 41 21 47 17 66 33 61 

* Egy szempontú varianciaelemzés. 
** A csoportátlagok főátlagtól való eltéréseinek négyzetösszege a teljes eltérésnégyzet-összeg százalé-

kában. 

3. táblázat 
A pedagógusi fluktuáció és a tanulói osztályismétlés alakulása Miskolc általános iskoláiban, 

1992-1999 (százalék) 

Roma tanulók aránya 
az iskolában 1992-ben 

Pedagógusok fluktuációs 
indexe* 

1992 1999 

Az előző évben végzettek 
közül nem lépett tovább** 

1992 1999 

5 százalék alatt 
5 -10 százalék 
10 százalék fölött 

6 ,0 
8,6 
8,5 

3,3 
4,8 
8,7 

5,1 
7 ,8 
9,1 

4.2 
6 .3 

12,1 

Együtt 7 ,4 4,8 6,8 6,3 

f * * * ^ 09 

Prob > F 0,35 
Csoportközi SS százalék**** 6 

2,66 
0,08 

14 

3,0 
0,06 

15 

9,33 
0,00 

35 

* 100 x [(belépők száma + kilépők száma)/2]/előző év végi állomány. 
** Legalább egy tárgyból elégtelen osztályzatot kapott, vagy javítóvizsgán nem jelent meg; vagy javí-

tóvizsgán évfolyamismétlésre utalt, vagy osztályozóvizsgát nem tett, vagy osztályozóvizsgán évfolyamis-
métlésre utalt, vagy az eredményesek közül engedéllyel osztályt ismételhetett. 

*** Egy szempontú varianciaelemzés. 
**** ^ csoportátlagok főátlagtól való eltéréseinek négyzetösszege a teljes eltérésnégyzet-összeg százalé-

kában. 

m e g l e v ő á l lomány t . A f l u k t u á c i ó á t l a g o s a n c sökken t az 1990-es évek s o r á n M i s k o l c o n , 
ami a c s ö k k e n ő tanuló i l é t s z á m me l l e t t n e m m e g l e p ő . A c s ö k k e n é s a c i g á n y tanulóka t 
1 9 9 2 - b e n legkisebb a r á n y b a n okta tó i s k o l á k b a n vol t a l e g n a g y o b b m é r t é k ű , m í g a 10 
s z á z a l é k o t m e g h a l a d ó a r á n y ú i s k o l á k b a n va l ame lyes t m é g n ö v e k e d e t t is a f luk tuác ió . 
A t a n u l ó k e r e d m é n y e s s é g é t m é r ő osz t á ly i smé t l é s i a r á n y á t l a g o s a n k i s m é r t é k b e n csök-
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kent a vizsgált időszakban, kivéve a roma tanulókat nagyobb arányban oktató iskolák-
ban, ahol egyharmaddal nőtt. Minthogy érveink alapján az iskolák színvonala csökkené-
sének egyik fontos eleme a tanulókkal szembeni követelmények csökkenése, azt várjuk, 
hogy a romló színvonalú iskolákban egyre kevésbé buktatják meg a tanulókat. Az osz-
tályismétlési arányban mutatkozó különbségek így nagymértékben alulbecsülik a tanulói 
teljesítménybeli különbségeket. Az a tény, hogy még az így mért különbségek is megnőt-
tek, összhangban áll azzal, hogy a roma, illetve hátrányos helyzetű tanulókat (lásd 2. 
táblázat) nagyobb arányban oktató iskolák további szegregálódásával párhuzamosan az 
ott tanuló diákok eredményei drámai mértékben tovább romlottak. 

E fejezet eredményeit összefoglalva elmondhatjuk, hogy Magyarországon a kilencve-
nes évek során jelentősen megnőttek az általános iskolák közötti egyenlőtlenségek a tanu-
lók származását tekintve. A szülők iskolai végzettségének és a gyermekek iskolai ered-
ményességének az összefüggése nemzetközi mércével mérve szintén kivételesen erős az 
ezredforduló Magyarországán. Bár nincsen bizonyítékunk arra, hogy mindez mennyiben 
tulajdonítható a szabad iskolaválasztási rendszer következtében megnövekedett általános 
iskolai szegregálódásnak, illetve az iskolák nyújtotta szolgáltatások ennek következtében 
jelentősen megnövekvő egyenlőtlenségének, a miskolci adatok legalábbis összhangban 
állnak azzal, hogy ez az összefüggés nem elhanyagolható. 

Összegzés és társadalompolitikai következmények 

A tanulmányban az általános iskolák közötti egyenlőtlenségek növekedését és az egyenlőt-
lenségek következményeit vizsgáltuk. A jászladányi iskolamegosztási eset kapcsán bemu-
tattuk, hogy a származás szerinti elkülönítés hogyan vezet képesség szerinti szegregáció-
hoz, és megfordítva, a képesség szerinti szegregálás hogyan vezet a származás szerinti 
különbségek növekedéséhez. Mindezek mögött a társadalmi státus (vagy etnikai hovatarto-
zás) és a tanulásban várható sikeresség (a „képességek") közötti összefüggés áll, amit 
statisztikai tényként kezeltünk, de aminek a magyarázata kívül esett a tanulmány fókuszán. 

A legújabb kutatási eredmények alapján bemutattuk, hogy a pedagógusi munkának 
döntő hatása van a tanulók fejlődésére. Ezek után amellett érveltünk, hogy a kortárs 
csoport hatására, illetve a nehezebb feladatokért nem megfelelően kompenzált pedagógu-
sok alacsonyabb szintű munkájának következtében miért romlik le az oktatás színvonala 
a szegregált iskolákban. A szegregáció és a szegregált kisebbség leromló oktatási színvo-
nala közti összefüggés nem esetleges: a rosszabb háttérrel induló kisebbség részére nagy 
valószínűséggel a korábbinál gyengébb minőségű oktatás jön létre, éppen a növekvő 
szegregálódás következtében. 

Magyarországon a rendszerváltás óta szabad iskolaválasztás működik. A családok bár-
hová beírathatják gyermekeiket, az iskolák pedig gyakorlatilag azt vesznek fel a körzeten 
kívül jelentkezők közül, akit akarnak. Ez a rendszer egy igen szelektíven működő kétol-
dalú összepárosítási piacként funkcionál, és erősen szegregált egyensúlyi helyzethez ve-
zet: a középosztálybeli családok a jobb iskolákba, a szegényebbek a rosszabb iskolába 
járatják a gyermekeiket. A szelekció hátterében az áll, hogy bár minden szereplő ugyan-
azt akarja, a kezdeti állapot egyenlőtlenségei (jövedelem, információk, társadalmi be-
ágyazottság és várakozások a szülői oldalon; kezdeti minőség és hírnév az iskolai olda-
lon) eltérő mértékben korlátozzák a különböző társadalmi hátterű szereplőket. A szabad 
iskolaválasztás rendszere e szelektív mechanizmusokon és az oktatás minőségének pola-
rizálódásán keresztül nagyítja fel az iskolák közötti társadalmi különbségeket. 

A nemzetközi tapasztalatok nem túl nagy számúak ugyan, de alátámasztják előrejelzé-
seinket. A hazai adatok alapján még kevesebbet mondhatunk, az azonban nyilvánvaló, 
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hogy az iskolák közötti egyenlőtlenségek rendkívül mértékben megnőttek mind a tanulók 
társadalmi státusa, mind eredményei tekintetében. Oksági kapcsolat a rendelkezésre álló 
adatok alapján nem vizsgálható, szembetűnő ugyanakkor az, hogy a szülők iskolázottsá-
ga és gyermekeik teljesítménye közötti összefüggés Magyarországon a fejlett világhoz 
képest kirívóan erős - vagyis a hazai viszonyok különösen kedveznek az egyenlőtlensé-
gek átörökítésének. 

A szabad iskolaválasztás veszteseit semmi sem kárpótolja mindezekért. A kísérleti 
utalványrendszerek nemzetközi tapasztalatai - összhangban a pedagógusi munka ered-
ményeit vizsgáló tanulmányokkal - ugyanakkor azt mutatják, hogy a hátrányos társadal-
mi helyzetből induló gyermekeken lendíthet a legtöbbet a megfelelő iskolai oktatás. A fe-
lelős társadalompolitikának ezért mindent meg kellene tennie azért, hogy a leginkább 
rászorultakhoz jusson el a segítség. Egy ilyen társadalompolitikai rendszer részletei rend-
kívül bonyolultak. Valószínűleg nem kerülhető el a nehezebb körülmények között tanító 
pedagógusok munkájának magasabb díjazása,14 és kívánatos lenne a legszegényebb csa-
ládok iskoláztatási költségeihez való közvetlen hozzájárulás,15 az iskolaválasztási döntés-
ben való közvetlen segítségnyújtás, illetve az iskolák felvételi rendszerének a szabályo-
zása16 is. Az integrációs fejkvóta hazai rendszerének bevezetése jó irányba történt lépés-
ként értékelhető, ám önmagában valószínűleg kevés. 

A józan ész mellett a nemzetközi tapasztalatok is azt mutatják: egyáltalán nem tör-
vényszerű az egyenlőtlenségek ilyen mértékű növekedése és bebetonozódása. A folya-
matok megállítása azonban alaposan átgondolt és meglehetősen költséges társadalompo-
litikai intézkedéseket követel. 
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K Ő H E G Y I K Á L M Á N 

Vállalkozói hálózatok 

A tanulmányban egy kérdőíves felmérés eredményei alapján megpróbáljuk megbe-
csülni a vállalkozások hálózatosodottságát, hálózati együttműködéseinek mértékét, 
és leírni, hogy a különböző mértékben hálózatosodott vállalkozások jellemzőiben, 
helyzetértékelésében és jövőképében milyen különbségek mutathatók ki. A leírás 
tapasztalati bázisa kétezer kis- és közepes vállalkozásra kiterjedő, reprezentatív min-
tán alapuló kérdőíves vizsgálat. A felmérések a kis- és közepes vállalkozások hely-
zetének megismerésére irányultak.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: L14. 

A kétezer kis- és közepes vállalkozásra kiterjedő, reprezentatív mintán alapuló kérdőív a 
vállalkozások néhány jellemzőjén (a vállalkozás alapításának éve, a vállalkozás jogi for-
mája, fő tevékenysége stb.) kívül olyan kérdéseket tartalmazott, amelyekről a válaszolók 
szubjektív véleményükkel adhattak számot. Ezek a gazdaság helyzetének és kilátásainak, 
valamint a válaszoló saját vállalkozásának rövid távú kilátásaira vonatkoztak a kapacitás-
kihasználtságtól a bevételen és nyereségen át a likviditási helyzetig. Emellett legutóbb 
rákérdeztünk a vállalkozások együttműködésére, számítógép- és internethasználatára, az 
EU-csatlakozás várható hatásaira, a vállalkozásfejlesztési szervezetekkel kapcsolatos ta-
pasztalataikra stb. Megvizsgáltuk, hogy a vállalkozások jó vagy rossz helyzetértékelése, 
optimista vagy pesszimista jövőképe hogyan függ vállalkozásuk jellemzőitől. E tanul-
mányban közreadjuk felmérésünknek a vállalatközi együttműködéssel és a hálózatoso-
dással kapcsolatos tapasztalatait. 

Nyilvánvaló, hogy egy olyan kérdőíves felmérés, amelynek résztvevőit véletlenszerű-
en választottuk az ország különböző részeiből, nem alkalmas arra, hogy a résztvevők 
hálózati kapcsolatainak sűrűségéről, alakzatairól, struktúrájáról stb. képet adjon.1 Arra 
azonban alkalmas, hogy megbecsülje a hálózatosodás elterjedtségét, és leírja a hálózat-
ban, illetve hálózaton kívül működő vállalkozások jellegzetességeit, illetve helyzetérté-
kelésük és jövőképük különbségeit. A továbbiakban erre teszünk kísérletet. 

* A kérdőíves vizsgálatot a Kisvállalkozás-fejlesztési Intézetben, illetve 2003-ban a Magyar Gazdaság-
elemző Intézetben már ötödször végeztük el. 

1 A hálózatelemzés az egyének viselkedését kapcsolathálóikból, az egyének abban elfoglalt strukturális 
helyéből vezeti le. A strukturális helyzet jellemzésére nem abszolút ismérveket - valamilyen, a megfigyelési 
egységet jellemző tulajdonságot, mint például a nem vagy az életkor - , hanem relációs fogalmakat használ, 
amennyiben a csoport elemeit összekötő - csere, kommunikációs, hatalmi stb. - kapcsolatokat tekinti az 
elemzés egységének. Ezekből képezi a csoport egészét jellemző mutatókat, mint például a kapcsolatok sűrű-
ségét, kiterjedtségét, alakzatait stb. így olyan sajátosságok is megragadhatók, amelyek abszolút és azokból 
valamilyen statisztikai eljárással képzett úgynevezett analitikus ismérvekkel nem elemezhetők. Egyének, 
szervezetek, országok hálózatai egyaránt lehetnek az elemzés tárgyai (Szántó-Tóth [1993]). 

Kőhegyi Kálmán a Gazdasági és Közlekedési Minisztérium munkatársa. 
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A vállalkozói hálózatok fogalma 

A hálózatokat a matematikai gondolkozás formalitásával és egyszerűségével írja le a 
következő' definíció: „[A] véges számú pontot teljesen vagy részben összekötő vonalak 
halmazát nevezzük hálónak. A viszonyok egy bizonyos típusa által meghatározott pontok 
halmazát nevezzük a továbbiakban hálózatnak." (Szántó-Tóth [1993].) 

Szerb László könyvében a vállalkozói hálózatokkal kapcsolatban több definíciót is-
mertet (Szerb [2000]). Megállapítja, hogy azok két csoportba sorolhatók. Az egyik cso-
portba tartozó definíciók a hálózatokat laza, informális együttműködésként jellemzik, 
amelyekben a vállalkozások a környezetüktől világosan nem mindig különböztethetők 
meg. A másik csoportba tartozó maghatározások a hálózat vállalkozásai között kiemelik 
a formális tagságot és a szerződéses, piaci alapú kapcsolatokat. Kevésbé kategorikusan 
egyes definíciók arra mutatnak rá, hogy a hálózatok olyan integrációk, amelyek tagjai 
között a kapcsolatok sem tisztán piaciak, sem tisztán hierarchikusak, és ezekben a kap-
csolatokban a szociokulturális elemeknek kitüntetett jelentőségük van. Végül a definíciók 
egy negyedik csoportja esetleges elemeket általánosítva jellemzi a hálózatokat. Erre pél-
da a Miles-Snow-szerzőpáros álláspontja, amely szerint a hálózatokat a következők jel-
lemzik. a) Szemben a hagyományos szervezetekkel, amelyek az erőforrásaikat a vállala-
ton belül tartják, a hálózatokban a hálózat különböző pontjain elhelyezkedő egységek az 
erőforrásokkal kollektíven rendelkeznek, b) A hálózat tagjait inkább piaci, mint admi-
nisztratív kapcsolatok fűzik egybe, c) A hálózat tagjait önkéntes, aktív, a szerződéses 
kapcsolatokon túlmutató együttműködés jellemzi, d) Gyakori a gyártók, beszállítók, ke-
reskedelmi és pénzügyi vállalkozások kollektív együttműködése és kölcsönös részvény-
tulajdonlása (Szerb [2000] 142. o.). Az a), b) és d) pontban említett elemek csak bizo-
nyos hálózatokat jellemeznek.2 

Hálózatok a magyar gazdaságban 

A hálózatok és a hálózatszervezés az elmúlt évtizedben kitüntetett jelentőségűvé vált. Ez 
azt jelenti, hogy a versengés mellett az együttműködés nagyobb jelentőségre tett szert. 
Széles körben terjedt el a tevékenységkihelyezés, a bedolgozói kapcsolatrendszer, a fran-
chise. Meghonosodtak az inkubátorok (.Dobák és szerzőtársai [2003]), az innovációs 
parkok, ipari parkok (GKM [2002]), vállalkozási övezetek stb., amelyek létrehozása 
mögött az a feltételezés (is) húzódik, hogy a térbeli közelség valamilyen kölcsönösen 
előnyös együttműködést generálhat, amely többletteljesítményben ölthet testet.3 Végül a 
klaszterfejlesztés is lendületet vett 2000 után (Futó és szerzőtársai [2003]). 

Itthon a kilencvenes években mind a nagyvállalatok, mind a kisvállalkozások határai 
gyakran elmosódottá váltak. A kilencvenes évek elején szervezeti előzmények nélkül, 
tömegesen alakult új vállalkozások erőforrásai legtöbbször társadalmi eredetűek és ter-
mészetűek voltak: a háztartás meglévő és mozgósítható eszközeit és energiáit szervezték 

2 Tovább fokozza a fogalom bizonytalanságát, hogy az egyes szerzők a fogalmat nagyon kitágítják. 
Angyal Ádám például taxatíve számba veszi a hálózatokat, és köztük megemlíti a tőzsdét és az internetet 
(.Angyal [2003]). Mindkettő más minőség, mint a vállalkozói - tulajdonosi és szerződéses - kapcsolatok, 
vagy mint az informális kapcsolatok hálózata, vagyis ezek nem vállalkozói hálózatok. 

3 Kuczi Tibor a habitat és a miliő terminusaival jelöli a vállalkozások térbeli közelség hatására létrejövő 
együttműködésének szélső értékeit. Előbbi a kialakult társadalmi és gazdasági egyensúly megőrzésére irá-
nyul, új vállalkozások belépésének, a működő vállalkozások bármelyike megerősödésének megakadályozá-
sára, utóbbi a térbeli közelség inspiráló hatására utal, feltéve, hogy a vállalkozások kulturális háttere, való-
ságértelmezése stb. hasonló (Kuczi [2000]). 
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egységbe a családi, volt munkatársi, baráti, szomszédsági kötelékek hálózatának talaján 
(.Kuczi [2000]). 

Egy különös hálózatosodási folyamat is lezajlott a rendszerváltozás után. A tervgazda-
ság vállalati szerkezete a lezajlott decentralizáció és privatizáció hatására felbomlott. Az 
egykori nagyvállalatokból alakult (kis- és közepes és nagy-) vállalkozásokat kereszttulaj-
donlások sűrű szövete kötötte össze úgy, hogy a végső tulajdonos az állam maradt. A fo-
lyamat egyik értelmezésére született a rekombináns tulajdon fogalma. A piacgazdasági 
átmenetben az egykori szocialista nagyvállalatok körében nem privatizáció, hanem 
rekombinálás, a korábbi szervezeti elemek új módon történő összekapcsolása történt. 
Ennek az volt az oka, hogy a tulajdonosok iránti kereslet messze meghaladta azok kíná-
latát, ezért a nagyvállalatok tulajdonosai más hazai nagyvállalatok lettek, ahol a végső 
tulajdonos az állam maradt (Stark [1994], Stark és szerzőtársai [2000]). Vedres Balázs 
emellett kimutatta, hogy a 350 legnagyobb árbevételű vállalat, az összes nagybank és 
minisztérium, az Állami Privatizációs és Vagyonkezelő (ÁPV) Rt., valamint a parlamen-
ti frakciók egyetlen nagy hálózatnak tekinthetők, a cégek csaknem 90 százaléka össze-
függő kapcsolatrendszerben vesz részt (Vedres [1997]). Vedres későbbi kutatási szerint 
1997-re az 500 legnagyobb árbevételű vállalatra nézve a Stark és szerzőtársai által leírt 
helyzet jelentősen megváltozott. A rekombináns tulajdon, a kereszttulajdonlások sűrű háló-
zata, az indirekt állami tulajdon erőteljes összehúzódását, sarkítva fogalmazva: megszűné-
sét konstatálta (Vedres [2000]). Voszka Éva hasonló következtetésre jutott azzal a kiegészí-
téssel, hogy a tulajdoni részesedések nagyságának figyelmen kívül hagyása miatt Stark és 
szerzőtársai túlfeszítették a rekombináns tulajdon jelentőségét, illetve a hazai és külföldi 
tulajdonlás egybemosása miatt bizonyos szempontból félreértelmezték azt (Voszka [2000]). 

Hálózatszerveződést jelent a cégcsoportok kialakulása is - a növekedésnek az az útja, 
amely az új cég(ek) alapításával vagy más cégek felvásárlásával zajlik. Tóth István János 
becslése szerint a létező vállalkozások tulajdonosainak mintegy 10 százaléka alapított új 
vállalkozást 1993 és 1996 között (Tóth [1998]). Ezek a cégcsoportok gyakran átfedik az 
előző bekezdésben tárgyalt kereszttulajdonlást. Eredetük ugyanis részben a spontán pri-
vatizációhoz, a vállalatok társaságok halmazává bomlásához köthető. Ennek során a lét-
rejött új társaságokba más vállalkozások fektettek be. A kilencvenes években azonban 
ezek a társaságok közvetlen vagy közvetett magántulajdonba kerültek. Míg a vállalatfel-
vásárlások kilencvenes évek első felében a nagy állami vállalatok körében voltak a leg-
gyakoribbak, a hazai magántulajdonban lévő társaságok esetében pedig a légritkábbak, 
addig a kilencvenes évek második felében a különbségek csökkentek. A nagyok körében 
némileg visszaesett, míg a kisebbeknél nőtt a befektetések gyakorisága. A kilencvenes 
évek első felében a vállalati befektetések válságtünetnek voltak minősíthetők, míg a má-
sodik felében a stabilizálódás jelei mutatkoztak (Voszka [1998]). 

A hálózatosodottság változása, 1996-2000 

Ebben a fejezetben a társasági adóbevallások adatai alapján bemutatjuk a hálózatosodottság 
változását. Az adóbevallásokban a mérlegsorok között szerepel a befektetett eszközök 
sora, amelynek egyik eleme a tulajdonosi részesedés más vállalkozások alapítói vagyo-
nában, törzstőkéjében, vagy részvénytőkéjében. A továbbiakban a kettős könyvvitelű 
vállalkozások körében ezeket a részesedéseket elemezzük. 

Mind 1996-ban, mind 2000-ben a kettős könyvvitelt vezető vállalkozások kereken 
10 százaléka rendelkezett részesedéssel más vállalkozásokban. A változatlan arány azon-
ban számszerű növekedést takar: 1996-ban 10 860, 2000-ben 14 452 részesedést re-
gisztráltunk. 
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Méretkategóriánként4 ezen időszak alatt a mikrovállalkozások és a nagyvállalatok ré-
szesedéseinek aránya nőtt, a kis- és közepes vállalkozásoké csökkent. A részesedések 
megoszlásában is eltolódás figyelhető meg a mikrovállalkozások irányában. Az összes 
befektetésből a mikrovállalkozások részaránya nőtt, a kis- és közepes és nagyvállalatok 
részaránya csökkent (1. táblázat). 

1. táblázat 
Más vállalkozások alapítói vagyonában részesedéssel rendelkező vállalkozások aránya és 

megoszlása méretkategóriánként* 1996, 2000 (százalék) 

Arány Megoszlás 
Létszám-kategória 

1996 2000 1996 2000 

Alkalmazott nélküli 5,7 7,4 15,6 15,9 
Mikro 5,8 6,1 28,5 35,6 
Kis 17,2 15,2 21,1 18,4 
Közepes 44,3 39,3 22,0 21,3 
Nagy 42,2 50,2 12,7 8,9 
Összesen 10,3 10,1 100,0 100,0 

* A kettős könyvvitelű vállalkozások körében. 
Forrás: saját számítások a társasági adóbevallások alapján. 

Fő tulajdonosonként5 az állami és a belföldi magánszemélyek tulajdonában álló vállal-
kozások részesedéseinek aránya csökkent, a belföldi társasági, a külföldi és az egyéb 
tulajdonú vállalkozások befektetéseinek számaránya nőtt. Ugyanakkor a befektetések 
megoszlásának vizsgálata a belföldi magán- és a külföldi tulajdonú vállalkozások rész-
arányának növekedését mutatja (2. táblázat). 

A 3. táblázat a befektetések értéknövekedéséről ad számot. 1996 és 2000 között a 
vállalkozások befektetései az összes jegyzett tőke 19 százalékáról 27 százalékára növe-
kedtek. Összességében mind fő tulajdonosok, mind a mikrovállalkozások kivételével mé-
retkategóriák szerint a befektetések jegyzett tőkéhez viszonyított aránya nőtt. 

A részletesebb vizsgálat azt mutatja, hogy a kettős könyvvitelű vállalkozások befekte-
tései 1996 és 2000 között nominálértékben 2,76-szorosukra növekedtek (4. táblázat). 
A legnagyobb arányú növekedést a külföldi tulajdonú nagyvállalatoknál (6,65), az egyéb 

4 A vállalkozások méret szerinti definíciójában azokat a létszámhatárokat alkalmazzuk, amelyeket a kis- és 
közép vállalkozásokról, fejlődésük támogatásáról szóló 1999. évi XCV. törvény határoz meg. 1. Kis- és közép-
vállalkozásnak minősül az a vállalkozás, amelynek összes foglalkoztatom létszáma 250 főnél kevesebb, és éves 
nettó árbevétele legfeljebb 4000 millió forint, vagy mérlegfőösszege legfeljebb 2700 millió forint, továbbá a 
vállalkozáson kívüli vállalkozások tulajdoni részesedése - tőke vagy szavazati jog alapján - külön-külön és 
együttesen sem haladja meg a 25 százalékot. 2. Kisvállalkozásnak minősül az a vállalkozás, amelynek összes 
foglalkoztatotti létszáma 50 főnél kevesebb, és éves nettó árbevétele legfeljebb 700 millió forint, vagy 
mérlegfőösszege legfeljebb 500 millió forint, továbbá a vállalkozáson kívüli vállalkozások tulajdoni részesedé-
se - tőke vagy szavazati jog alapján - külön-külön és együttesen sem haladja meg a 25 százalékot. 3. 
Mikrovállalkozás az olyan kisvállalkozás, amelynek összes foglalkoztatotti létszáma 10 főnél kevesebb. 

5 Az adóbevallások a következő tulajdonokat nevesítik: az állam, a belföldi magánszemélyek, a belföldi 
gazdasági társaságok és a külföldi tulajdonosok mellett az önkormányzatokat, az MRP-szervezeteket és a 
szövetkezeteket. Az állami tulajdonon belül külön jelölt a tartós állami tulajdon, a belföldi társasági tulajdo-
non belül pedig a belföldi pénzintézeti tulajdon. A kategóriák nagy száma miatt célszerű volt a jelentősebb 
kategóriákra koncentrálni. A jelentősebb fő tulajdonosok az állam, a belföldi magánszemélyek, a belföldi 
társaságok és külföldiek. Ezek a fő tulajdonosok a gazdasági társaságok jegyzett tőkéjének több mint 90 
százalékát ellenőrzik. Mivel semmilyen sajátos szempont sem szólt a kisebb tulajdonosok kiemelése mellett, 
ezért figyelmünket a meghatározó tulajdonosi kategóriákra fordítottuk. 
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2. táblázat 
Más vállalkozások alapítói vagyonában részesedéssel rendelkező vállalkozások aránya és 

megoszlása* főtulajdonosonként, 1996, 2000(százalék) 

Arány Megoszlás 
Fő tulajdonos 

1996 2000 1996 2000 

Állami 42,7 39,7 3,5 1,5 
Belföldi magán 8,8 8,5 57,8 63,8 
Belföldi társasági 17,0 18,7 16,2 15,2 
Külföldi 8,4 10,4 11,4 12,2 
Egyéb 13,9 18,2 11,1 7,3 
Összesen 10,3 10,1 100,0 100,0 

* A kettős könyvvitelű vállalkozások körében. 
Forrás: saját számítások a társasági adóbevallások alapján. 

3. táblázat 
A részesedések aránya a jegyzett tőkére vetítve a kettős könyvvitelű vállalkozások körében 

létszám-kategóriánként és fő tulajdonosonként, 1996, 2000 (százalék) 

Megnevezés 
Létszám-kategória szerint 

Megnevezés 
Fő tulajdonos szerint 

Megnevezés 
1996 2000 

Megnevezés 
1996 2000 

Alkalmazott nélküli 22,5 24,6 Állami 30,4 37,6 
Mikro 14,8 13,5 Belföldi magán 24,1 34,7 
Kis 8,1 9,4 Belföldi társasági 21,6 29,5 
Közepes 15,3 24,1 Külföldi 12,9 25,9 
Nagy 19,9 29,5 Egyéb 5,6 13,0 
Összesen 18,6 27,4 Összesen 18,6 27,4 

Forrás: saját számítások a társasági adóbevallások alapján. 

4. táblázat 
A részesedések változása 1996 és 2000 között létszám-kategóriánként és fő tulajdonosonként 

(százalék) 

Megnevezés Állami Belföldi 
magán 

Belföldi 
társasági Külföldi Egyéb Összesen 

Alkalmazott nélküli 0 151,4 147,1 278,4 152,4 162,5 
Mikro 0 211,7 165,7 222,8 442,1 207,4 
Kis 0 144,4 163,5 120,1 123,0 143,6 
Közepes 0 229,6 187,5 275,1 154,4 214,5 
Nagy 87,4 283,6 262,7 665,2 253,0 298,0 
Összesen 87,4 227,2 234,4 611,2 218,7 276,5 

Forrás: saját számítások a társasági adóbevallások alapján. 

tulajdonú mikrovállalkozásoknál (4,42) és a belföldi magánszemélyek tulajdonában álló 
nagyvállalkozásoknál (2,83) tapasztalható. 

Összefoglalva, táblázatainkból levonható az a következtetés, hogy a vizsgált időszak-
ban a hálózatosodás a tulajdonosi kapcsolatok szerint vizsgálva előre haladt a magyar 
gazdaságban: a más vállalkozásokba történő befektetéseknek mind száma, mind értéke, 
mind az összes jegyzett tőkéhez viszonyított aránya növekedett. 
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A hálózat fogalmának operacionalizálása 

A vállalkozások kapcsolatrendszerében vannak piaci és piacin túlmutató (hálózati) ele-
mek. A kis- és közepes vállalkozások kapcsolatrendszerének egyik csokorja a vállalatkö-
zi gazdasági kapcsolatrendszer. Vannak megrendelőik és szállítóik, ezekkel szerződéses 
kapcsolatban állnak. Szolgáltatásokat vesznek igénybe, amelyek vezetési szervezetüket 
egészítik ki. Ezeket részben vásárolják, részben nem fizetnek értük. Amennyiben nem 
fizetnek értük, annyiban ezek a társadalmi (informális) szolgálati-viszontszolgálati (re-
ciprok) kapcsolatrendszer elemei. 

Hálózati elemnek tekintjük mind az informális, mind a formális együttműködéseket. 
Vagyis a segítségnyújtás különböző formáit az információadástól, tanácsadáson keresztül 
az anyag-, szerszám-, gépcseréig, illetve a vevők egymáshoz küldéséig. Másrészt háló-
zati elemnek tekintjük a formális együttműködést a beszerzésben, értékesítésben, fejlesz-
tésben, mondjuk a közös beszerzést, értékesítést, fejlesztést.6 Az együttműködés egyéb-
ként a vállalkozások között nem magától értetődő, mert a vállalkozók személyisége, 
kompetitív vagy kooperatív szerepfelfogása is belejátszik az együttműködés elutasításába 
vagy elfogadásába. 

Többszörös vállalkozóknak azokat tekintjük, akiknek több vállalkozásban van 25 szá-
zaléknál nagyobb tulajdonrészük, ők a kis- és közepes vállalkozások reprezentatív mintá-
jának 9 százalékát teszik ki. A többszörös vállalkozás az átlagosnál gyakoribb a kis- és 
közepes vállalkozások esetében, bár van példa az alkalmazott nélküli és a mikrovállalko-
zások körében is. 

Vállalkozáscsoport részének azokat a vállalkozásokat tekintjük, amelyeknek más vál-
lalkozásban is van meghatározó tulajdonrészük, vagy amelyekben más vállalkozásnak 
van meghatározó tulajdonosi befolyása. A mintába bevont vállalkozások 14 százaléka 
része vállalkozáscsoportnak, 86 százaléka nem. A vállalkozáscsoportok a kis- és közepes 
vállalkozások körében jóval gyakoribbak, mint az alkalmazott nélküli és mikrovállalkozások 
körében. 

Ezek előrebocsátása után nézzük a felmérés eredményeit! Valamilyen informális együtt-
működésben (tanácsadás, szerszám-, gép-, pénzkölcsönzés, üzletszerzés stb.) a vállalko-
zások több mint a fele, 51 százaléka vesz részt. Formalizáltabb együttműködésnek (kö-
zös beszerzés, értékesítés, termelés stb.) a vállalkozások több mint negyede (27 százalék) 
résztvevője. Bármilyen együttműködés (vagy informális vagy formális) a vállalkozások 
59 százalékát jellemzi. Mind az informális, mind a formális együttműködés létszám-
kategóriánkénti eloszlását az jellemzi, hogy a kisebb vállalkozások, vagyis az alkalma-
zott nélküli és mikrovállalkozások az átlagosnál kevésbé, a nagyobbak, a kis- és közepes 
vállalkozások az átlagosnál inkább részesei együttműködésnek. (A részletes táblázatokat 
a Függelékben közöljük.) 

A következőkben a hálózatosodás különböző elemeit egyetlen változóba próbáljuk össze-
vonni. Erre az ad lehetőséget, hogy a különböző jellegű vállalkozói együttműködések 
sorba rendezhetők a kapcsolat formalizáltsága szerint. A legalsó szinten a szívességi -
szolgálati és viszontszolgálati - együttműködés áll. Ennél a formánál szolgálat és vi-
szontszolgálat elválhat egymástól. „Segítek neked most valamiben, holnap segítesz ne-
kem másban". A szóbeli megállapodás egy konkrét tranzakcióban jön létre, ahhoz kap-
csolódóan mindkét fél kötelezettségeit rögzíti függetlenül attól, hogy nem foglalták írás-
ba. Ezek nem formalizált együttműködések voltak. Ha a megállapodást leírják, szerző-

6 A kérdőívben kifejezetten a vállalkozások, illetve vállalkozók közti együttműködésre kérdeztünk rá, 
vagyis a kivállalkozások társadalmi erőforrásai nem jelentek meg a válaszokban. Jelenlétükre utal azonban, 
hogy a minta 46 százaléka családjához, rokonaihoz, ismerőseihez fordulna, ha üzleti tanácsra volna szüksége. 
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désbe foglalják, akkor ezt az aktust a formalizáltság egy szintjének tekintjük. Ezen a 
szinten kevesebb a személyes, több a személytelen elem. Végül, az együttműködésben 
foglalt szolgáltatások biztosításának egy újabb szintje az, ha a szolgáltatások teljesítését 
utasításokkal kikényszeríthetővé teszik: a szolgáltatást hierarchikus kontroll alá helyezik. 
Vagy úgy, hogy a vállalkozás a saját szervezetén belül hozza létre a szükséges részleget, 
vagy úgy, hogy meghatározó tulajdonosi befolyásra tesz szert a jogilag elkülönült szol-
gáltatóban. 

A különböző megoldások a kontroll mértékében térnek el egymástól. Természetesen 
nem hordoznak pozitív vagy negatív megítélést, csak a leírás célját szolgálták. 

Három kategóriát különítünk el és hasonlítunk össze: azokat a vállalkozásokat, ame-
lyeket tulajdonosi kötelék fűz össze, vagyis vállalkozáscsoport tagjai vagy többszörös 
vállalkozók, összevontuk a tulajdonosi kötelék kategóriájában. Külön kategóriát képez-
tünk azokból a vállalkozásokból is, amelyeket szerződéses - szóbeli vagy írásbeli - meg-
állapodás vagy szívességi kötelék fűz össze. Ezt hálózati köteléknek neveztük el. Mivel a 
tulajdonosi kötelék is hálózati kötelék, ezt a két kategóriát akár össze is lehetne vonni, ha 
nem tartanánk fontosnak a megkülönböztetés fenntartását a kapcsolat erősségének, illet-
ve a piaci környezet kontrollálásának szempontjából. Végül egy harmadik kategóriába 
soroltuk azokat a vállalkozásokat, amelyek semmilyen - sem formális, sem informális -
együttműködésben nem vesznek részt, vállalatcsoportnak sem részei, vagyis atomizál-
tak, tisztán adásvételi kötelék fűzi őket más vállalkozásokhoz. Ezeket a vállalkozásokat a 
továbbiakban hálózaton kívülieknek nevezzük. Mintánkban a vállalkozások 14 százalékát 
tulajdonosi, 49 százalékát hálózati, 37 százalékát hálózaton kívüli kötelék jellemzi. 

Helyzetértékelések, jövőképek, jellemzők 

A következőkben azt vizsgáljuk, hogy a különböző kötelékű vállalkozások helyzetértéke-
lése és jövőképe milyen mértékben tér el egymástól. Az 5. táblázat első oszlopában a 
kérdőívnek a konjunktúra alakulására vonatkozó kérdései szerepelnek rövidített formá-
ban. A kérdések a következő sémát követik. Várhatóan hogyan alakul idén az előző 
évhez képest a vállalkozás árbevétele? Nő, változatlan marad vagy csökken? A kérdő-
ívek feldolgozása során az egyes kérdésekre adott nő, jó, javuló válaszok és az ugyan-
ezen kérdésekre adott csökken, rossz, romlik válaszok százalékos arányának különbségét 
értékeltük. (Például a tulajdonosi kötelékű vállalkozók 27,3 százaléka növekvő, 18,8 
százaléka csökkenő árbevételre számít 2004-ben. A két érték különbsége 8,5. Ezt a szá-
mot szerepeltettük a táblázatban.) Ha a különbség pozitív, akkor a jó, javuló válaszok 
aránya meghaladta a rossz, romlik válaszokét. Ha a különbség negatív, akkor éppen 
fordítva: a rossz, romlik válaszok aránya volt nagyobb. A számok nagysága is kifejező, 
a kérdések pontértékeinek értelmes összehasonlítását teszi lehetővé. Az utolsó - távolság 
- oszlopban a legnagyobb és legkisebb vállalkozói értékelésnek különbsége szerepel. Ez 
a szám kérdésenként más és más, attól függően, hogy a különböző vállalkozói csoportok 
értékelései mennyire esnek egybe, vagy állnak távol egymástól. Ebben az oszlopban 
minél nagyobb pozitív szám szerepel, annál nagyobb a távolság a két vállalkozói kategó-
ria között. A táblázat sorait a távolság oszlopban szereplő értékek nagysága szerint ren-
deztük sorba. 

Egészében jól látható, hogy a tulajdonositól a hálózaton kívüli kötelék felé haladva a 
vállalkozások átlagos pontértékei egyre alacsonyabbak, vagyis a szorosabb kötelékkel 
rendelkezők jobb, javuló, kevésbé rossz, kevésbé romló válaszokat adtak, mint a lazáb-
bak vagy az atomizáltak. Tehát helyzetüket jobbnak látják, a közeljövő kilátásait optimis-
tábban ítélik meg. A legjobb kilátásokkal rendelkező vállalkozásoknak a tulajdonosi há-
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5. táblázat 
A vállalkozói helyzetértékelések és jövőképek szóródása köteléktípusonként 

Megnevezés Tulajdonosi Hálózati Hálózaton 
kívüli Távolság 

A vállalkozásuk helyzete jelenleg 12,0 0,2 -16,1 28,0 
Az árbevétel alakulása 8,5 -0,8 -13,4 21,8 
A kapacitáskihasználtság alakulása 7,8 -1,9 -10,7 18,5 
A tulajdonosok hasznosítható 

jövedelme idén 0,0 -9,9 -18,3 18,3 
Az eredményessége idén 65,1 61,5 50,1 15,0 
Vállalkozásuk kilátásai 5,5 -0,2 -8,4 13,9 
Eredményessége az elmúlt évben 63,7 60,1 50,8 12,8 
Foglalkoztatottak alakulása -37,5 -39,7 -44,3 6,9 
A gazdaság kilátásai -17,9 -23,2 -24,0 6,1 
A gazdaság helyzete 1,8 2,0 -3,1 5,0 
Export alakulása 62,8 62,4 61,0 1,8 
Fizetőképesség az elmúlt évben 1,1 -0,6 -0,7 1,8 
Fizetőképesség idén -1,1 2,3 -1,5 0,4 
Átlag 23,2 15,6 4,9 18,3 

lózathan működő vállalkozások tekinthetők, míg a legrosszabb kilátásokról a hálózaton 
kívüli vállalkozások számoltak be, míg a hálózati kötelékbe tartozók a két csoport között 
helyezkednek el. A 13 konjunktúrakérdésből 12-ben ez a sorrend alakult ki. 

Különösen eltér a hálózaton kívüliek és a többi csoport értékelése vállalkozásuk hely-
zetének, árbevételüknek, kapacitáskihasználtságuknak, a vállalkozásból kivehető jöve-
delmeknek, eredményességüknek és általában a vállalkozásuk jövőjének megítélése te-
kintetében. 

Fontos kérdés, hogy vajon a hálózatosodottság az oka a vállalkozások sikeresebb mű-
ködésének, vagy a vállalkozások sikeresebb működése az oka a hálózatosodásnak? Erre 
nem tudunk egyértelmű választ adni. Mi a vállalkozások konjunktúramutatóit tekintjük 
függő, a vállalkozások tulajdonságait (létszám-kategóriáit, jogi státusát, ágazatát, értéke-
sítési piacainak típusait stb.) független változóknak. 

A következőkben bemutatjuk a különböző kötelékű vállalkozások jellemzőit (6. táb-
lázat) . 

A vállalkozáscsoportok vállalkozásai jogi státusukat tekintve jellemzően társas vállal-
kozások, a hálózaton kívüliek egyéniek. Ágazati szempontból az előbbiek az iparban, az 
építőiparban és a szolgáltatások területén működnek, az utóbbiak a kereskedelemben. 
Nincs világos összefüggés a vállalkozások székhelye és hálózati kötelékeinek jellemzői 
között. A budapesti, megyeszékhelyi és községi székhelyű vállalkozások között az átla-
gosnál je l lemzőbb a hálózaton kívül iség, a városi székhelyű vál la lkozásoknál a 
hálózatosodottság. A különbségek azonban nagyon kicsik, nem tűnnek szignifikánsnak. 
A tulajdonosi kötelékkel rendelkező vállalkozások méretük szerint kis- és közepes vállal-
kozások, a hálózaton kívülivel rendelkezők alkalmazott nélküli és mikrovállalkozások. 

A hálózatosodottság és a vállalkozások értékesítésének, piacainak jellemzői között is 
találunk összefüggést (7. táblázat). Az egyik kérdésben arra kértük a válaszolókat, hogy 
mondják meg: értékesítésük milyen százalékos arányban oszlik meg belföldi vállalkozások 
(gazdasági társaságok, egyéni vállalkozások, szövetkezetek), közcélú szervezetek (önkor-
mányzat, iskola, hivatalok, kórház, alapítvány, közhasznú társaság stb.), a lakosság (ma-
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6. táblázat 
A különböző kötelékű vállalkozások jellemzőinek százalékos megoszlása, kötelékenként 

Megnevezés Tulajdonosi Hálózati Hálózaton 
kívüli Átlag 

A vállalkozások jogi státusa 
Egyéni vállalkozás 
Társas vállalkozás 
Összesen 

9 
91 

100 

28 
72 

100 

40 
60 

100 

31 
69 

100 

A vállalkozások tevékenysége 
Ipar 
Építőipar 
Kereskedelem 
Szolgáltatás 
Összesen 

11 
10 
26 
53 

100 

7 
8 

34 
52 

100 

5 
4 

40 
51 

100 

6 
7 

35 
52 

100 

A vállalkozások székhelye 
Budapest 
Megyeszékhely 
Város 
Község 
Összesen 

23,9 
29.0 
39.1 

8,0 
100,0 

28,1 
29,4 
33,2 

9,3 
100,0 

32,7 
30,3 
26,0 
11,1 

100,0 

29.2 
29,6 
31.3 

9,8 
100,0 

A vállalkozások mérete 
Alkalmazott nélküli vállalkozás 
Mikro 
Kisvállalkozás 
Közepes vállalkozás 
Összesen 

13 
55 
23 

8 
100 

18 
67 
14 
2 

100 

25 
67 

6 
2 

100 

20 
65 
12 
3 

100 

gánszemélyek) és a külföldi vevők között, vagyis értékesítésük mekkora hányadát expor-
tálták. Emellett arra is kíváncsiak voltunk, hogy legnagyobb megrendelője, vevője a vállal-
kozás eladásainak mekkora részét, hány százalékát vásárolta meg. Erre a kérdésre a válasz 
a vállalkozás piacszervezetének koncentrációját, a vállalkozás piaci függését jellemzi. 

A vállalkozások felének a lakosság, 41 százalékának más belföldi vállalkozás, 6 százalé-
kának közcélú szervezet és 3 százalékának a külföld a legfőbb piaca. A hálózatosodás és a 
vállalkozások fő értékesítési iránya között egyértelmű összefüggés van: a csak hálózaton 
kívüli kapcsolatokkal jellemezhető vállalkozások csoportjának a legfőbb értékesítési piaca a 
lakosság, a vállalkozáscsoportoké más belföldi vállalkozás, közcélú szervezet és a külföld. 

7. táblázat 
A vállalkozások fő piacainak százalékos megoszlása kötelékenként 

Fő piac Tulajdonosi Hálózati Hálózaton kívüli Átlag 

Lakosság 34 45 64 51 
Belföldi vállalkozás 54 46 30 41 
Közcélú szervezet 7 7 5 6 
Export 5 3 2 3 
Összesen 100 100 100 100 
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A lakossági piacokon működő vállalkozások kevésbé elégedettek helyzetükkel és kilá-
tásaikkal. Közöttük az átlagosnál kisebb azok aránya, akik helyzetüket jónak és nem 
romlónak, illetve nagyobb azoké, akik helyzetüket rossznak és nem javulónak látják. A 
többi piacon tevékenykedő vállalkozások pedig éppen fordítva: közöttük az átlagosnál 
nagyobb azok aránya, akik helyzetüket jónak és nem romlónak, illetve kisebb azoké, 
akik helyzetüket rossznak és nem javulónak látják (8. táblázat). 

8. táblázat 
A saját vállalkozás helyzetének és közeljövőjének értékelése piaconként (százalékos megoszlás) 

+ T , , Belföldi Közcélú _ , Ertekeles Lakossag „ Export Átlag e vallalkozas szervezet r ö 

Jó és nem romlik 13 18 20 18 16 
Köztes 67 66 62 71 66 
Rossz és nem javul 21 16 18 12 18 
Összesen 100 100 100 100 100 

A hálózaton kívüli vállalkozások között nagyobb arányban találunk dekoncentrált pia-
cú vállalkozásokat, ám az átlagosnál nagyobb közöttük azok aránya is, akik értékesítésük 
több mint 75 százalékát egyetlen vevőjüknek adják el. A hálózatosodott vállalkozásokra 
értékesítésének koncentrációja kevésbé szélsőséges: közöttük az átlagosnál gyakoribb, 
hogy legnagyobb vevőjük-értékesítésük 25-75 százalékát vásárolja fel (9. táblázat felső 
része). 

Ugyancsak különbség van a piac földrajzi kiterjedése, a helyi és a tágabb piacra ter-
melő vállalkozások között. A helyi piacra termelők inkább atomizáltak, az országos (sa-
ját megyéjén kívüli) és külföldi piacra értékesítők inkább hálózatosodottak (9. táblázat 
alsó része). 

9. táblázat 

A vállalkozások értékesítésének, jellemezőinek százalékos megoszlása, kötelékenként 

Megnevezés Tulajdonosi Hálózati ^kíWiH°n Átlag 
A vállalkozások értékesítésének koncentrációja (legnagyobb vevője értékesítésének mekkora 
hányadát vásárolja meg) 
Kevesebb, mint 25 százalék 52 52 62 55 
26-50 százalék 18 19 10 16 
51-75 százalék 11 8 4 7 
76-100 százalék 19 21 24 22 
Összesen 100,0 100,0 100,0 100,0 

A vállalkozások értékesítésnek kiterjedtsége 
Saját településen lévő vevőknek 39,8 63,6 73,8 64,2 
Saját településen kívül, 

de megyémben 29,3 21,0 16,2 20,3 
Saját megyén kívül, de 

magyarországi vevőknek 26,1 12,7 8,2 12,8 
Túlnyomórészt külföldi vevőknek 4,8 2,7 1,7 2,6 
Összesen 100,0 100,0 100,0 100,0 
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Térjünk ki röviden a vállalkozások szolgáltatásvásárlásaira! Különböző kutatások ta-
pasztalatai szerint a kisvállalkozásokat „zsebből" irányítják, fejletlen belső vezetői mun-
kamegosztás mellett. A kisvállalkozásokat leíró számtalan definíció egyik csokorja ép-
pen ezt emeli ki megkülönböztető jegyükként, az egyszerű, tagolatlan vezetői szerveze-
tet, ami a gyors, rugalmas reagálóképesség legfőbb záloga. 

A vezetői szervezet tagoltsága különböző célokat szolgál: egy része (stratégiai) döntés-
előkészítést, a döntési alternatívák előnyeinek és hátrányainak a funkcionális területek 
(piaci, műszaki, logisztikai, pénzügyi stb.) szempontjai szerinti átgondolását és kidolgo-
zását, más része a szervezet mindennapos működését, adminisztrációját szolgálja, példá-
ul a könyvelést, a bérszámfejtést, vagy a vámügyintézést. A döntés-előkészítést a kisvál-
lalkozások esetében az egyszemélyi vezető látóköre, áttekintőképessége és rátermettsége 
pótolja, kiváltva ezzel mind a szervezet belső tagolódását, mind a szolgáltatások külső 
beszerzését. Ezért nem is várható, hogy a kisvállalkozások olyan mennyiségű differenci-
ált szolgáltatást vásároljanak, ami egy nagyvállalat vezetői szervezetét pótolja. A hálózato-
sodás viszont helyettesítheti bizonyos vezetői funkciók létrehozását akár a vállalkozások 
saját szervezetén belül, akár külső, piaci beszerzését is (10. táblázat felső része). 

Adataink szerint a hálózaton kívüli vállalkozások kevésbé vesznek részt a vállalatközi 
munkamegosztásban, mint a hálózatosodott vállalkozások. Előbbiek legfeljebb egy, utób-
biak legkevesebb két szolgáltatást vásárolnak a piacon. Vagyis a hálózaton kívüli vállal-
kozások vezetői szervezete kevésbé differenciált, ezek a vállalkozások jóval többet bíz-
nak az egyszemélyi vezető személyes képességeire, mint hálózatosodott társaik (10. táb-
lázat alsó része). 

10. táblázat 
Szolgáltatásvásárlás százalékos megoszlása, kötelékenként 

Megnevezés Tulajdonosi Hálózati Hálózaton 
kívüli Átlag 

A vállalkozások szolgáltatásvásárlása 
Adó- és számviteli szolgáltatás 64,0 63,3 44,2 56,3 
Reklám 44,4 35,3 18,2 30,2 
Számítástechnikai szolgáltatás 53,1 37,5 12,0 30,2 
Jogi szolgáltatás 46,0 32,4 12,8 27,0 
Műszaki-technológiai szolgáltatás 31,4 24,5 6,6 18,8 
Minőségbiztosítási szolgáltatás 16,0 11,5 2,0 8,6 
Hitelezési-befektetési szolgáltatás 16,0 10,3 2,6 8,2 
Pályázatkészítés 14,5 8,8 2,6 7,3 
Egyéb 11,9 8,1 2,2 6,4 
Piackutatás 7,3 6,8 1,3 4,8 
Üzleti terv készítése 6,9 5,5 1,3 4,2 
Stratégiakészítés 2,2 2,2 0,7 1,6 

A vállalkozások szolgáltatásvásárlásának mennyisége 
Egyet sem 13 17 45 27 
Egyet 16 23 28 24 
Kettőt 18 18 16 17 
Hármat 14 14 5 11 
Négyet 11 10 3 8 
Ötöt vagy többet 28 17 3 13 
Összesen 100 100 100 100 
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Végül tekintsük a növekedés és hálózatosodottság összefüggését! A növekedés a leg-
szűkebb értelemben valamilyen teljesítménymutató: az üzleti forgalom, az árbevétel nö-
vekedésétjelenti. A legjobban azonban a hozzáadott érték, a létrehozott új érték növeke-
dése méri, amelyből hiányoznak a termelőfelhasználás összetevői. A teljesítménynöve-
kedés tartósságának azonban feltétele a rendelkezésre álló termelési tényezők által meg-
szabott lehetőségek kiterjesztése, ami e tényezők bővítésén nyugszik. A vállalkozások 
növekedése a vállalkozás megkezdése előtti helyzettől a szervezeti és politikai hálózat-
építésig, a vállalatbirodalmak létrejöttéig bezáróan különböző szakaszokból áll. Egy-egy 
növekedési szakaszt hasonló piaci viselkedés, hasonló szervezeti és vezetési problémák 
jellemeznek, de a szakaszok minőségileg mások. Kritikusak azok a döntések, amelyek az 
egyes szakaszok elhagyásához szükségesek. Tartalmuk az, hogy a vállalkozó vállalja-e a 
növekedést, vagy inkább megakasztja azt, és a tevékenységét alacsonyabb szinten állan-
dósítja (Jávor [1993]). A vállalkozás növekedése ugyanis nemcsak a megbízható munka-
erő és a működéshez szükséges tőkemennyiség, valamint a vállalkozás infrastruktúrája 
tekintetében támaszt többletigényeket, hanem a vállalkozás működtetéséhez szükséges 
szakismeretekben, a felmerülő kockázatokban, a szervezeti működés áttekinthetőségé-
ben, a vezetési szintek számában, a vezetői munka megosztásában stb. is. Egyáltalán 
nem nyilvánvaló tehát, hogy a vállalkozó a növekedés mellett dönt, ú j munkaerőt alkal-
maz, tőkét fektet a vállalkozásába. 

Létszámbővítést a vállalkozások nyolc, valamilyen, a vállalkozása szempontjából je-
lentős beruházást 48 százaléka tervez. A főbb beruházási célok az említések sorrendjé-
ben: számítástechnika, új termék, szolgáltatás bevezetése, jelenlegi műhelye, üzlete, 
épületfelújítás, gépjárművásárlás, új gyártóberendezés, technológia, végül új üzlet, mű-
hely vásárlása. Teljesen egyértelmű összefüggés látható a beruházási szándékok és a 
hálózatosodás között: a hálózati kötelékkel rendelkező vállalkozások a mintaátlagnál na-
gyobb, az atomizáltak a mintaátlagnál kisebb arányban terveznek beruházást (11. táblá-
zat felső része). 

11. táblázat 
A vállalkozások tervezett beruházásainak és növekedésének százalékos megoszlása, 

kötelékenként 

Megnevezés Tulajdonosi Hálózati Hálózaton kívüli Átlag 

Tervez-e beruházást? 
Igen 63 55 33 48 
Nem 37 45 67 52 
Összesen 100 100 100 100 

A vállalkozások növekedése 
Növekvő 12 7 3 6 
Inkább növekvő 53 50 31 44 
Nem növekvő 35 42 66 50 
Összesen 100 100 100 100 

A létszámbővítésre és a beruházásra adott válaszok alapján három kategóriát különítet-
tünk el. Növekvőnek azokat a vállalkozásokat neveztük, amelyek vállalkozásuk méreté-
hez képest jelentős beruházást, valamint foglalkoztatásbővítést is terveztek (a minta 6 ,2 
százaléka). Az inkább növekvők kategóriája a vagy létszámbővítést, vagy jelentősebb 
beruházást tervezőket fedi (43,6). Végül a nem növekvők közé a sem létszámbővítést, 
sem beruházást nem tervezőket soroltuk (50,3). Bár első ránézésre feltűnő a vállalkozá-
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sok kategóriák közti eloszlásának aránytalansága, a növekvők kis, a nem növekvők nagy 
aránya, de nemzetközi tapasztalatok szerint is a vállalkozások 80-90 százaléka nem kíván 
növekedni (11. táblázat alsó része). 

A növekedési aspirációk és a hálózatosodás tekintetében ugyanazzal az összefüggéssel 
találkozunk, mint amit a beruházások kapcsán már elmondtunk: a hálózati kötelékkel 
rendelkező vállalkozások a mintaátlagnál nagyobb arányban növekvők, az atomizáltak a 
mintaátlagnál nagyobb arányban nem növekvők. 
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Függelék 

Az együttműködések formái 

FI. táblázat 
Az informális együttműködések formái 

(százalék) 

Az együttműködés formája Adott vagy/és 
kapott 

Nem volt 
ilyen Összesen 

Jogi tanács 21 79 100 
Adó- és számviteli tanács 30 70 100 
Műszaki-technológiai tanács 18 82 100 
Pályázati tanács 9 91 100 
Hitelezési-befektetési tanács 10 90 100 
Egyéb tanács 12 88 100 
EU-val kapcsolatos változások 8 92 100 
Besegítés valamely munka elvégzésébe 19 81 100 
Üzlet/vevő szerzés 17 83 100 
Szerszám-, gép-, berendezéskölcsönzés 9 91 100 
Pénzkölcsönzés 5 95 100 

F2. táblázat 
A formális együttműködések formái 

Az együttműködés formája Volt ilyen Nem volt ilyen Összesen 

Közös beszerzés 21 79 100 
Közös értékesítés 30 70 100 
Közös termelés 18 82 100 
Közös fejlesztés 9 91 100 

F3. táblázat 
Az együttműködések gyakorisága 

Megnevezés Gyakoriság Százalék 

Informális 
Adott, vagy kapott 1029 51 
Nem adott, nem kapott 970 48 
Összesen 1999 100 

Formális 
Valamelyik területen 552 28 
Mindegyik területen 13 1 
Egyiken sem 1439 72 
Összesen 2004 100 

Informális és formális együtt 
Informális vagy formális 1182 59 
Sem informális, sem formális 822 41 
Összesen 2004 100 



SZEMLE 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. május (494-520. o.) 

A N T A L Ó C Z Y K A T A L I N - S A S S M A G D O L N A 

A külföldi működőtőke-befektetések regionális 
elhelyezkedése és gazdasági hatásai Magyarországon 

Az elmúlt évtizedek egyik legfontosabb világgazdasági jellemzője a működőtőke-áram-
lások jelentős felgyorsulása s a régiók, országok, valamint országokon belüli térsé-
gek közötti egyenlőtlen eloszlása volt. 2002 végén a fejlett országok birtokolták a 
működőtőke-befektetések kétharmadát, míg a fejlődő és átalakuló államok mindössze 
egyharmadát. Ázsiában az összes külföldi működőtőke 63 százaléka Kínában és 
Hongkongban összpontosult, Latin-Amerikában Brazília és Mexikó rendelkezett a 
beruházások 51, Közép-Kelet-Európában pedig Csehország, Lengyelország és Ma-
gyarország az 58 százalékával. Portugáliában Lisszabonban és környékén található 
a külföldi beruházások 80, Spanyolországban pedig Madridban közel 70 százaléka. A 
gazdasági fejlettség regionális mutatói és a működőtőke-befektetések állománya 
között általában kimutatható a kapcsolat, a külföldi beruházások gazdasági térfor-
máló tényezővé váltak. Cikkünkben Magyarország példáján vizsgáljuk a működőtőke-
befektetések és a regionális gazdasági fejlettség közötti lehetséges összefüggése-
ket. Bemutatjuk a külföldi beruházások térbeli elhelyezkedését, annak változását, il-
letve a gazdasági növekedés, a beruházások, az értékesítés és export, valamint a 
foglalkoztatás regionális tendenciáit, s statisztikai mutatók segítségével vizsgáljuk a 
külföldi működőtőke gazdasági egyenlőtlenségekhez való hozzájárulását, magyar-
országi térformáló szerepét.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F21, F23, R12. 

A külföldi működőtőke-befektetések területi tendenciái 

1989-1990-től Magyarországon is megkezdődött a világgazdaságban már zajló deregulá-
ció, liberalizáció. Fokozatosan szabaddá vált az áru- és tőkeáramlás. Míg korábban a 
gazdaság térszerkezetét belső gazdasági erőviszonyok formálták, 1990-től a külső befo-
lyás rohamosan erősödött, a globalizáció, a külföldi tőkebefektetések, a transznacionális 
vállalatok stratégiája Magyarországon is térformáló tényezővé vált (Enyedi [2000]). A Ma-
gyarországra befektetett működőtőke-állománya 2003 végén összességében 42,9 milliárd 
dollárt tett ki (UNCTAD [2004]). A külföldi tőkeállomány hazai regionális elhelyezkedé-
sét, annak időbeli változását 2002 végéig tudjuk nyomon követni részben a külföldi érde-
keltségű vállalatok száma, részben a befektetett saját, illetve jegyzett tőke alapján. 

* A cikk egy, a Gazdasági és Közlekedési Minisztérium számára készült hosszabb tanulmány néhány 
fejezetének rövidített, átdolgozott változata. A szerzők köszönettel tartoznak Búzás Sándornak a cikk egy 
előző változatához fűzött megjegyzéseiért, tanácsaiért. 

Antalóczy Katalin a Pénzügykutató Rt. tudományos főmunkatársa. 
Sass Magdolna az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos főmunkatársa. 
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A KSH adatai szerint 1994-ben a külföldi részesedésű vállalatok 58 százaléka Közép-
Magyarországon működött. A Közép-Dunántúlon és a Nyugat-Dunántúlon alapított cé-
gekkel együtt ebben az évben a külföldi vállalatok 75 százaléka e három régióban tevé-
kenykedett. 2002-re a számok alig mutatnak változást, a közép-magyarországi részese-
dés 60 százalékra emelkedett, a három régió aránya pedig megközelítette a 77 százalé-
kot. A jegyzett tőke alapján még nagyobb koncentráció látszik. 1994-ben Közép-Magyar-
országon összpontosult a külföldi részvétellel működő vállalatok jegyzett tőkéjének 71 
százaléka, Közép-Dunántúllal és Nyugat-Dunántúllal együtt 85 százaléka. 200l-ben ugyan-
ez az arány gyakorlatilag változatlan volt (84 százalék). Végül a fajlagos - egy főre jutó 
külföldi jegyzett tőke - mutatók alapján is ugyanez a rendkívül erős koncentráció, a 
közép-magyarországi régió kiugró szerepe és az időbeli változatlanság látszik. Ezt szem-
lélteti az 1. ábra is. 

Meg kell jegyeznünk, hogy a KSH működőtőke-befektetésekre vonatkozó adatai számos prob-
lémát vetnek fel. Egyfelől a jegyzett tőkében való külföldi részesedés nem feltétlenül fejezi ki a 
tényleges tőkebefektetést, hiszen a részvényjegyzés, részvényvásárlás sok esetben nem névértéken 
történik, de a KSH által alkalmazott számbavételi módszer sem tette lehetővé 2001-ig a vállalat 
alaptőkéjében bekövetkezett változások mérését. Bizonyítja ezt a KSH és az MNB által közölt 
összes befektetett állomány között mutatkozó jelentős különbség. Másfelől a külföldi befektetések 
regionális megoszlásnak vizsgálatára gyakran nem alkalmas a székhely szerinti besorolás, hiszen 
számos gazdasági társaság - bankok, biztosítók, szolgáltatók - központja Budapesten található, de 
tevékenységük kiterjed az egész országra (részletesen lásd Diczházi [1997]). Ennek a „torzítás-
nak" a lehetséges mértékét kívánjuk jelezni azzal, hogy sok esetben Budapest nélkül is kiszámol-
juk az általunk használt mutatók értékét. Végül problémát okoz, hogy számos regionális jellemző 
esetében megszakadnak, vagy más számbavételi eljárással készülnek a vonatkozó idősorok, illetve 
egyáltalán nem állnak rendelkezésre adatok. 

1. ábra 
A külföldi részesedésű vállalatok megyék szerinti megoszlása, 1994, 1998, 2002 

(log százalék) 
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Ha - a főváros torzító hatásának kiküszöbölésére - Budapest nélkül vizsgáljuk a me-
gyék befektetett működőtőke-állomány szerinti rangsorát, akkor is azt látjuk, hogy alig 
történt változás 2002-re 1994-hez képest. Az 1. táblázatból kitűnik, hogy bár 1998-ra az 
átlag feletti kategóriába került Borsod, Csongrád és Hajdú-Bihar, s kikerült innen Zala 
megye, 2002-ben már - Zala kivételével - ugyanaz az öt, közép-magyarországi, nyugat-
és közép-dunántúli megye található az országos átlag feletti működőtőke-állománnyal 
rendelkező megyék csoportjában. A megfelelő értékeléshez fontosnak tartjuk megemlíte-
ni, hogy a jegyzett tőkén alapuló 1994-es adatok még viszonylag jól jelezhették a tényle-
ges folyamatokat - hiszen ekkor még a külföldi befektetéseken belül minden bizonnyal 
az új beruházások voltak túlsúlyban - , 1998-ban azonban már jelentősebb lehetett a 
kapacitásbővítés, tőkeemelés. így az 1998-as jegyzett tőkén alapuló sorrend inkább azt 
jelzi, hogy az új befektetések megoszlása milyen volt. 2002-ben, a saját tőkés működőtőke-
állomány miatt már nem jelentkezik ez a probléma, tehát ismét a valós helyzet jelenik 
meg a számokban. 

1. táblázat 
Az országos átlag alatti és feletti egy főre jutó működőtőke-állománnyal jellemezhető megyék 

(Budapest nélkül) 

Az egy főre jutó 
működőtőke- 1994 1998 2002 
állomány 

Országos 
átlag alatti 

Baranya, Bács-Kiskun, 
Békés, Borsod-Abaúj-
Zemplén, Csongrád, 
Hajdú-Bihar, Heves, 
Jász-Nagykun-Szolnok, 
Nógrád, Somogy, 
Szabolcs-Szatmár-Bereg, 
Tolna, Veszprém 

Baranya, Bács-Kiskun, 
Békés, Jász-Nagykun-
Szolnok, Nógrád, 
Somogy, Szabolcs-
Szatmár-Bereg, Tolna, 
Veszprém 

Baranya, Bács-Kiskun, 
Békés, Borsod-Abaúj-
Zemplén, Csongrád, 
Hajdú-Bihar, Heves, 
Jász-Nagykun-
Szolnok, Nógrád, 
Somogy, Szabolcs-
Szatmár-Bereg, Tolna, 
Veszprém, Zala 

Országos átlag 
feletti 

Fejér, Győr-Moson-
Sopron, Komárom-
Esztergom, Pest, Vas, 
Zala 

Borsod-Abaúj-Zemplén, Fejér, Győr-Moson-
Csongrád, Fejér, 
Győr-Moson-Sopron, 
Hajdú-Bihar, Heves, 
Komárom-Esztergom, 
Pest, Vas 

Sopron, Komárom-
Esztergom, Pest, Vas 

Megjegyzés: 1994-ben és 1998-ban a jegyzett tőke alapján, 2002-ben a saját tőke alapján. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

Végül hasonlósági indexek1 számításával is megvizsgáltuk a befektetett működőtőke-
állomány megyei alakulásának időbeli változását.2 A 2. táblázatból kitűnik, hogy 1994 
és 2002 között keveset változott a működőtőke-befektetések területi megoszlása: Buda-

1 A hasonlósági index a két megoszlás összehasonlításakor ugyanazon elemnek az összehasonlított két 
évbeli részesedéséből a kisebbeket veszi, és ezek összegét képezi. Értéke 0 (teljesen eltérő összetétel) és 1 
(teljesen azonos összetétel) lehet. 

2 Az adatsor kis elemszáma miatt viszonylag egyszerű statisztikai mutatókat (korrelációs együttható, 
hasonlósági index, koncentrációs index) használtunk az elemzés során. 
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2. táblázat 
A működőtőke-állomány megoszlásának hasonlósága két-két kiválasztott évben 

Megnevezés 1998/1994 2002/1998 2002/1994 

Budapesttel 0,862 0,937 0,854 
Budapest nélkül 0,829 0,874 0,834 

Megjegyzés: 1994-ben és 1998-ban a jegyzett tőke alapján, 2002-ben a saját tőke alapján. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

pesttel 85 százalékban, Budapest nélkül 83 százalékban hasonló a 2002-es megoszlás az 
1994-eshez. Ez jelzi, hogy Budapest továbbra is kiemelt célpontja a befektetőknek, a 
„nyertes" és „vesztes" megyék között is kevés a mozgás, továbbá a nagyságrendek (ré-
szesedések) is nagyjából ugyanakkorák. 

A továbbiakban azt vizsgáltuk, hogyan alakult a közvetlen külföldi tőkebefektetések 
(nominális) növekedési üteme az egyes vizsgált régiókban. Melyik megyében volt maga-
sabb az országos átlagnál (relatív pozíciójavuláshoz vezetve), illetve hol volt alacsonyabb, 
ami az adott megye relatív pozíciójának romlását eredményezhette? Nagyjából ugyanaz a 
sorrend adódott az összes működőtőke-állomány és az egy főre jutó működőtőke-állomány 
alapján. A 3. és a 4. táblázatban is Győr-Moson-Sopron megye áll az első helyen, az 
országos átlagnál körülbelül kétszer nagyobb nominális növekedéssel. Az átlag fölötti nö-

3. táblázat 
A megyék sorrendje a működőtőke-állomány növekedése alapján, 1994-2002 

Megye A növekedés mértéke (százalék) 

1. Győr-Moson-Sopron 13,29 
2. Pest 12,16 
3. Borsod-Abaúj-Zemplén 11,48 
4. Vas 10,62 
5. Csongrád 9,90 
6. Hajdú-Bihar 9,51 
7. Jász-Nagykun-Szolnok 8,64 
8. Heves 8,37 
9. Komárom-Esztergom 7,61 

Országos átlag 6,23 
10. Veszprém 6,20 
11. Somogy 5,82 
12. Budapest 5,23 
13. Békés 4,94 
14. Fejér 4,61 
15. Nógrád 4,24 
16. Szabolcs-Szatmár-Bereg 3,69 
17. Bács-Kiskun 3,60 
18. Tolna 3,50 
19. Baranya 3,40 
20. Zala 3,27 

Megjegyzés: 1994-ben a jegyzett tőke alapján, 2002-ben a saját tőke alapján. 



498 Antalóczy Katalin-Sass Magdolna 

4. táblázat 
A megyék sorrendje az egy főre jutó relatív működőtőke-állomány növekedése alapján, 

1994-2002 

MegyeA növekedés mértéke (százalék) A növekedés mértéke (százalék) 

1. Győr-Moson-Sopron 12,88 
2. Borsod-Abaúj-Zemplén 11,55 
3. Vas 10,83 
4. Pest 10,70 
5. Csongrád 9,95 
6. Hajdú-Bihar 9,48 
7. Jász-Nagykun-Szolnok 8,78 
8. Heves 8,50 
9. Komárom-Esztergom 7,55 

10. Veszprém 6,35 
Országos átlag 6,29 
11. Somogy 5,87 
12. Budapest 5,87 
13. Békés 5,05 
14. Fejér 4,58 
15. Nógrád 4,33 
16. Szabolcs-Szatmár-Bereg 3,61 
17. Bács-Kiskun 3,58 
18. Tolna 3,51 
19. Baranya 3,46 
20. Zala 3,33 

Megjegyzés: 1994-ben és 1998-ban a jegyzett tőke alapján, 2002-ben a saját tőke alapján. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

vekedést mutatók között vannak viszonylag kevéssé fejlett, keleti régiók is, például Bor-
sod-Abaúj-Zemplén, Hajdú-Bihar, Heves, Csongrád, Jász-Nagykun-Szolnok megye. Az 
átlag feletti működőtőke-állományúak között szerepelnek olyanok, amelyeket már 1994 
előtt megtaláltak a befektetők, és így a külföldi beruházások növekedési üteme náluk az 
országos átlag alatt maradt (Budapest és Fejér megye). A budapesti befektetések lassúbb 
növekedése némiképpen mérsékelte a főváros részesedését az összes külföldi tőkéből. 

Összességében tehát megállapíthatjuk, hogy a külföldi működőtőke-befektetések területi 
elhelyezkedése Magyarországon az általunk vizsgált időben csak csekély mértékben módo-
sult, a külföldiek telephelyválasztása alig változott 1994 és 2002 között. A külföldi befekte-
tések koncentrációja rendkívül erős. 2001-ben három régióban összpontosult a külföldi 
részvételű vállalatok jegyzett tőkéjének 85 százaléka, 2002-ben pedig - az újrabefektetéseket 
is tartalmazó - saját tőkéjük 81 százalékával rendelkezett Budapest és négy megye. 

A működőtőke-befektetések regionális gazdasági hatásai 

A működőtőke-befektetések regionális elhelyezkedésének vizsgálata után nézzük meg, 
hogyan alakultak a területi egyenlőtlenségek, a gazdasági fejlődés és fejlesztés, valamint 
a foglalkoztatás különböző regionális mutatói Magyarországon, és hogy kimutatható-e 
kapcsolat a működőtőke és e gazdasági mutatók változása között. 
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A külföldi befektetések és a GDP alakulásának összefüggései 

A rendelkezésünkre álló adatok szerint a transzformációs visszaesés 1993-ban megállt, s 
országos szinten 1994-től a GDP növekedésnek indult. Az 1994 és 1996 között még 
szerény bővülés 1997-től lendületet vett, s 2001-ig a GDP évről évre 4-5 százalékkal 
gyarapodott. 2002-ben az előzetes adatok szerint a dinamika 3,5 százalékra esett vissza. 

5. táblázat 
A bruttó hazai termék alakulása (összehasonlító áron) 

Év Előző év = 100 Év Előző év = 100 

1990 96,5 1997 104,6 
1991 88,1 1998 104,9 
1992 96,9 1999 104,2 
1993 99,4 2000 105,2 
1994 102,9 2001 103,8 
1995 101,5 2002 103,5 
1996 101,3 

Forrás: KSH. 

A növekedésnek indult GDP-nek 1994-ben közel a 42 százaléka a Budapestet és Pest 
megyét magában foglaló Közép-Magyarország régióban keletkezett, ezen belül a megha-
tározó 34,4 százalékkal Budapest volt (6. táblázat). Nagyjából 11-11 százalékkal része-
sedett az Észak- és a Dél-Alföld régió, 9 - 1 0 százalékkal Közép-Dunántúl és Nyugat-
Dunántúl, 8 - 9 százalékkal pedig a Dél-Dunántúl és Észak-Magyarország. A koncentrá-
ció tehát már ekkor erős volt. 1995-től 2001-ig a növekvő GDP növekvő aránya jutott az 
ország középső és nyugati részére. 2001-ben a három vezető régió (Közép-Magyaror-
szág, Közép-Dunántúl és Nyugat-Dunántúl) adta a bruttó nemzeti termék 64 százalékát. 
Ez az arány 1994-ben 60,8 százalékot tett ki. Csökkent a részesedése a megtermelt GDP-
ben a Dél-Dunántúlnak, Észak-Alföldnek és Dél-Alföldnek. A koncentráció tehát ezen 
egyszerű adatok szerint növekedett. 

A régiók, megyék különböző nagyságúak és lakosságszámúak, így a fajlagos mutatók 
kiszámítása elengedhetetlen (7-9. táblázat). Az egy főre jutó GDP sorrendje 1994-ben 
Közép-Magyarország, Nyugat-Dunántúl, Közép-Dunántúl, Dél-Dunántúl, Dél-Alföld, 
Észak-Alföld, Észak-Magyarország volt. 2001-re ugyanez a rangsor adódott. Már a vizs-
gálat induló évében, 1994-ben jelentős különbségek mutatkoztak. Közép-Magyarorszá-
gon az egy főre jutó GDP az országos átlag 144 százaléka volt, míg Észak-Magyarorszá-
gon mindössze a 70 százaléka. Még nagyobb a különbség, ha Budapestet hasonlítjuk 
össze (144 százalék) Szabolcs és Nógrád megyékkel (62-62 százalék). Az egy főre jutó 
GDP 2001-re 1994-hez képest összességében nominálisan 3,43-szeresére emelkedett. 
A növekedés valamennyi régióban minimum háromszoros volt, megyei bontásban egy-
két megye ettől kissé elmaradt. A leggyorsabb dinamikát GyŐr-Moson-Sopron megye 
mutatta, hét év alatt közel négyszeres egy főre jutó GDP-emelkedéssel. Alig maradt el 
ettől az értéktől Komárom-Esztergom megye (3,94-szeres növekedés). Az országos át-
lagnál gyorsabban nőtt a fajlagos bruttó hazai termék rajtuk kívül Fejér, Veszprém, 
Heves és Pest megyében, valamint Budapesten. A három leglassabban növekvő megye 
Békés, Csongrád és Jász-Nagykun-Szolnok volt. 1994-ben a legfejlettebb (Budapest) és a 
legfejletlenebb (Szabolcs) terület között az egy főre jutó GDP közötti különbség 503 ezer 
forint (közel háromszoros) volt. 1998-ig a különbség növekedése gyorsult, ebben az 
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6. táblázat 
A bruttó hazai termék megoszlása megyénként, régiónként (százalék) 

Megye, régió 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 

Budapest 34,4 33,9 34,5 34,5 34,1 34,6 35,0 35 
Pest 7,2 7,0 7,1 7,7 7,9 8,2 8,1 9 
Közép-Magyarország 41,6 40,9 41,6 42,2 41,8 42,8 43,1 44 
Fejér 4,0 4,1 4,3 4,9 5,2 4,8 5,4 4 
Komárom-Esztergom 2,5 2,6 2,7 2,6 2,6 2,5 2,6 4 
Veszprém 2,9 3,1 3,0 3,0 3,0 3,0 3,1 3 
Közép-Dunántúl 9,4 9,9 10,0 10,5 10,8 10,3 11,1 10 
Győr-Moson-Sopron 4,3 4,5 4,6 4,6 5,1 5,5 5,7 5 
Vas 2,7 2,8 2,9 3,0 3,1 3,1 3,0 3 
Zala 2,8 2,7 2,7 2,7 2,6 2,6 2,5 2 
Nyugat-Dunántúl 9,8 10,1 10,3 10,3 10,8 11,3 11,2 10 
Baranya 3,4 3,2 3,1 3,2 3,1 3,1 3,0 3 
Somogy 2,5 2,5 2,5 2,3 2,3 2,3 2,2 2 
Tolna 2,3 2,3 2,2 2,1 2,1 2,2 2,0 2 
Dél-Dunántúl 8,2 8,0 7,8 7,6 7,5 7,5 7,3 7 
Borsod-Abaúj-Zemplén 5,1 5,7 5,2 5,1 5,0 4,9 4,7 5 
Heves 2,3 2,4 2,4 2,3 2,3 2,3 2,3 2 
Nógrád 1,3 1,3 1,3 1,1 1,2 1,2 1,2 1 
Észak-Magyarország 8,8 9,4 8,8 8,5 8,6 8,4 8,2 8 
Hajdú-Bihar 4,4 4,2 4,2 4,1 4,1 3,9 3,8 4 
Jász-Nagykun-Szolnok 3,2 3,2 3,1 3,1 3,0 2,8 2,7 3 
Szabolcs-Szatmár-Bereg 3,4 3,4 3,3 3,3 3,2 3,1 3,1 3 
Észak-Alföld 11,1 10,8 10,6 10,5 10,3 9,7 9,6 10 
Bács-Kiskun 4,1 4,2 4,0 3,9 3,8 3,7 3,6 4 
Békés 3,1 3,1 3,0 2,8 2,7 2,7 2,6 3 
Csongrád 4,0 3,9 3,9 3,8 3,7 3,6 3,4 3 
Dél-Alföld 11,2 11,2 10,9 10,4 10,2 10,0 9,6 10 
Összesen 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100 

Forrás: KSH [1999] alapján saját számítás. 

évben a legkevésbé fejlett Nógrád és a legfejlettebb Budapest közötti különbség 1 millió 
293 ezer forintra nőtt, amely már közel három és félszeres differenciát takart. 200l-re a 
különbség tovább nőtt, 2 millió 158 ezer forintra, 3,6-szeresre. Míg 1994-ben a legelma-
radottabb megye egy főre jutó GDP-je a legfejlettebb terület 34 százaléka volt, addig 
200l - re ez az arány 28 százalékra csökkent. A GDP alapján számított regionális különb-
ségek tehát jelentősen nőttek 1994 és 2001 között Magyarországon. 

A táblázatokból egyértelműen kitűnik, hogy Magyarországon a GDP alapján a regio-
nális különbségek meglehetősen nagyok és növekvők, s cikkünk elején láttuk, hogy a 
külföldi működőtőke-befektetések területi koncentrációja is igen magas. 

A továbbiakban a működőtőke és a GDP közötti összefüggések alakulását kíséreljük 
meg feltárni. Első kérdésünk, amelyre választ keresünk: mennyire hasonlít a GDP és az 
FDI megyék szerinti megoszlása? A 2. és a 3. ábra alapján látható, hogymeglehetősen 
erős és 2001-ben 1994-hez képest erősebb az összefüggés a külföldi beruházások és a 
GDP, valamint az egy főre jutó működőtőke-állomány és az egy főre jutó GDP között 
megyei szinten. 

Az ok-okozati kapcsolat meghatározása nehéz, de látható, hogy a fejlettebb területe-
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8. táblázat 
Az egy főre jutó GDP növekedése megyénként és régiónként (1994 = 100) 

Megye, régió 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 

Budapest 100 130 164 206 243 285 339 389 
Pest 100 123 152 202 239 276 310 374 
Közép-Magyarország 100 128 160 203 238 276 323 372 
Fejér 100 133 171 240 301 313 403 365 
Komárom-Esztergom 100 139 177 212 246 269 485 394 
Veszprém 100 137 161 199 237 266 324 359 
Közép-Dunántúl 100 135 169 220 266 286 355 370 
Győr-Moson-Sopron 100 136 170 209 274 329 390 398 
Vas 100 133 169 219 265 300 337 333 
Zala 100 126 157 191 224 247 270 308 
Nyugat-Dunántúl 100 132 166 207 257 298 342 355 
Baranya 100 123 148 189 220 244 273 310 
Somogy 100 127 156 182 211 234 268 308 
Tolna 100 126 153 177 215 244 261 304 
Dél-Dunántúl 100 126 152 183 217 241 268 307 
Borsod-Abaúj-Zemplén 100 173 160 195 231 246 275 313 
Heves 100 132 161 196 234 260 294 353 
Nógrád 100 124 147 168 215 230 265 311 
Észak-Magyarország 100 135 158 192 229 247 278 323 
Hajdú-Bihar 100 121 150 182 214 225 257 307 
Jász-Nagykun-Szolnok 100 127 153 189 215 222 254 302 
Szabolcs-Szatmár-Bereg 100 127 153 186 216 228 261 315 
Észak-Alföld 100 125 152 185 215 225 258 308 
Bács-Kiskun 100 132 156 187 217 234 261 304 
Békés 100 127 153 178 204 222 248 285 
Csongrád 100 128 156 188 221 236 261 294 
Dél-Alföld 100 129 155 185 215 231 258 295 
Összesen 100 129 159 198 235 262 303 343 

Forrás: KSH [2000]), [2002] alapján saját számítás. 

ken több a működőtőke-befektetés is, és az összefüggés erősebbé vált 1994 és 2001 
között (különösen Budapest nélkül). Ez valószínűsíti, hogy jelentős szerepe volt a regio-
nális különbségek növekedésében a működőtőke-befektetéseknek. Ezt az összefüggést 
támasztja alá a működőtőke-befektetések egyes megyék gazdaságában játszott szerepé-
nek vizsgálata. A 10. táblázatból kitűnik, hogy Budapesten, Pest megyében, valamint 
néhány dunántúli megyében (Vas, Győr-Moson-Soporon és Komárom-Esztergom) a mű-
ködőtőke-állomány GDP-ben mért aránya nagyobb az országos átlagnál. 

Végül nézzük meg, hogy statisztikai mutatók segítségével kimutatható-e kapcsolat a 
megyék gazdasági növekedése és egy főre jutó működőtőke-befektetésük között? A Bu-
dapest nélkül számított korreláció erős kapcsolatot jelez, és ugyancsak viszonylag szoros 
összefüggést mutat a Budapest nélküli rangkorreláció is. Budapesttel együtt a fenti muta-
tók gyengébb, közepesnek tekinthető összefüggést jeleznek. Ez utóbbi véleményünk sze-
rint arra a nagyon fontos összefüggésre mutat rá, hogy Budapest sok esetben csak a 
telephely központja, a valódi tevékenység nem itt, hanem a vidéki telephelyeken folyik. 
Ezért a statisztikák által kimutatott erőteljes Budapest-központúságnak a valóságban min-
den bizonnyal kisebb a gazdasági jelentősége. 
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2. ábra 
A GDP/fő és a működőtőke-állomány összefüggései 

(Budapesttel és Budapest nélkül, 1994) 

Működőtőke-állomány 
(ezer forint) 

900 -

800 -

700 -

600 -

500 -

400 - m 

300 -

200 -

100 -

0 -

Budapesttel 
y = 0,9436* + 298,27 

R2 = 0,8236 

y = 0,8005x + 305,96 
R2 = 0,2503 

Budapest nélkül 

100 200 300 400 500 
- i GDP/fő 
600 (ezer forint) 

Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

3. ábra 
Az egy főre jutó GDP és a működőtőke-állomány összefüggése 

(Budapesttel és Budapest nélkül, 2001) 

Működőtőke-állomány 
(ezer forint) 

700 
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Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

1500 2000 
— i GDP/fő 
2500 (ezer forint) 

y = 
Budapesttel 

0,9272* + 873,67 
R1 = 0,8631 

= 0,6347* + 951,59 
R2 = 0,6728 

Budapest nélkül 
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10. táblázat 
Működőtőke-állomány/megyei GDP, 2001 (százalék) 

Megye Működőtőke/GDP (százalék) 

1. Budapest 96,14 
2. Vas 82,93 
3. Győr-Moson-Sopron 79,21 
4. Komárom-Esztergom 72,05 
5. Pest 66,46 
Országos átlag 58,86 
6.. Borsod-Abaúj-Zemplén 43,64 
7. Hajdú-Bihar 35,11 
8. Heves 33,47 
9. Jász-Nagykun-Szolnok 32,63 
10. Fejér 32,09 
11. Veszprém 23,94 
12. Nógrád 22,42 
13. Csongrád 22,42 
14. Somogy 20,97 
15. Békés 19,58 
16. Baranya 17,09 
17. Zala 15,24 
18. Bács-Kiskun 12,18 
19. Szabolcs-Szatmár-Bereg 10,45 
20. Tolna 7,38 

Megjegyzés: működőtőke: 2002-es saját tőkés adat, GDP: 2001-es adat. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

11. táblázat 
Összefüggés a megyei FDI állományok és az 1994-2001 közötti 

megyei GDP-növekedés között 

Megnevezés Budapesttel Budapest nélkül 

Korreláció erőssége 0,485 0,725** 
Spearman-féle rangkorreláció erőssége 0,630* 0,628 

* 1 százalékos szinten szignifikáns. 
** 0,5 százalékos szinten szignifikáns. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján 

A külföldi befektetések és a beruházások összefüggései 

1994 és 2002 között a beruházások területi elhelyezkedése - a működőtőke-befektetések-
hez hasonlóan - erős területi koncentrációt mutat a megoszlási arányszámok alapján (12. 
táblázat). 1994-ben az összes beruházás 67,5 százaléka három régióban valósult meg 
(Közép-Magyarország, Közép-Dunántúl, Nyugat-Dunántúl). Meghatározó - közel 46 
százalékos - volt a közép-magyarországi térség részesedése, ezen belül Budapest aránya. 
2002-re a három régió beruházásokból való részesedése kissé csökkent, de még mindig 
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12. táblázat 
A beruházások regionális megoszlásának alakulása 1994 és 2002 között (százalék) 

Megnevezés 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 

Budapest 36,60 36,52 35,46 31,64 31,47 28,76 30,46 29,13 28,15 
Pest 9,17 8,47 7,09 10,61 9,60 9,29 9,24 10,02 10,06 
Közép-Magyarország 45,77 44,99 42,55 42,25 41,06 38,05 39,70 39,15 38,20 
Fejér 4,20 5,69 5,26 6,44 6,11 4,92 5,21 6,44 4,56 
Komárom-Esztergom 3,32 2,92 4,32 3,51 2,61 3,50 4,34 3,02 3,99 
Veszprém 2,70 2,50 2,61 4,06 3,66 2,99 2,97 3,06 3,07 
Közép-Dunántúl 10,22 11,11 12,20 14,02 12,38 11,41 12,52 12,52 11,62 
Győr-Moson-Sopron 6,40 5,35 6,65 5,99 5,54 6,32 6,60 5,87 4,81 
Vas 2,50 4,15 3,52 3,24 2,64 3,30 3,44 4,41 3,30 
Zala 2,67 2,25 1,98 2,16 2,74 2,93 2,85 2,65 2,59 
Nyugat-Dunántúl 11,58 11,75 12,14 11,39 10,92 12,55 12,89 12,93 10,70 
Baranya 2,63 2,70 1,98 2,28 2,52 3,02 2,66 2,42 2,51 
Somogy 2,01 1,60 1,58 1,77 1,92 2,04 1,80 1,87 2,30 
Tolna 2,13 2,03 2,16 2,18 2,01 2,18 1,85 2,17 4,14 
Dél-Dunántúl 6,77 6,32 5,72 6,24 6,45 7,24 6,30 6,45 8,95 
Borsod-Abaúj-

Zemplén 5,37 5,15 6,40 5,11 6,08 7,09 6,66 6,44 6,00 
Heves 2,00 1,91 2,23 2,60 4,16 3,56 3,19 2,28 3,36 
Nógrád 0,99 0,95 1,10 1,11 0,97 0,92 1,14 1,18 1,43 
Észak-Magyarország 8,36 8,01 9,73 8,83 11,21 11,56 10,98 9,89 10,79 
Hajdú-Bihar 3,24 3,52 2,84 3,23 4,03 3,76 3,37 4,10 3,67 
Jász-Nagykun-

Szolnok 2,40 3,59 2,90 2,39 2,42 2,71 3,14 3,07 3,34 
Szabolcs-Szatmár-

Bereg 3,26 2,52 2,23 2,73 3,15 3,17 3,08 3,34 3,06 
Észak-Alföld 8,90 9,62 7,98 8,34 9,60 9,64 9,59 10,51 10,06 
Bács-Kiskun 2,86 3,40 3,37 3,03 2,83 2,80 2,72 2,83 3,19 
Békés 2,30 1,77 2,32 2,31 2,11 1,96 1,86 2,43 2,44 
Csongrád 2,94 2,88 3,78 3,23 3,23 2,62 2,52 2,63 3,04 
Dél-Alföld 8,10 8,05 9,48 8,57 8,18 7,38 7,09 7,88 8,66 
Összesen 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 

Forrás: a KSH adatai alapján saját számítások. 

60 százalék felett volt az összes beruházásból való részesedése. Elsősorban a közép-
magyarországi régiót jellemezte csökkenés, ezen belül Budapest jelentősége esett vissza. 
Az egész vizsgált időszakban kiugróan alacsony volt Nógrád megye beruházásokból való 
részesedése. 

Az ipari beruházások területi elhelyezkedése ugyancsak meglehetősen egyenlőtlen, és 
az egyenlőtlenség az elmúlt években nem változott (13. táblázat). 1994-ben Közép-Ma-
gyarországon, Közép-Dunántúlon és Nyugat-Dunántúlon valósult meg az ipari beruházá-
sok 64 százaléka, 2002-ben ugyanez az arány 63 százalék volt, s a vizsgált időszakban e 
három térség ipari beruházásokból való részesedése sohasem csökkent 60 százalék alá. 
Az ipari beruházásokban is látható Budapest részesedésének csökkenése. 

A beruházások és a működőtőke-befektetések megoszlását összevetve megállapítható, 
hogy Budapes t beruházásokból való részesedése sokkal kisebb, mint a külföldi 
működőtőkében való részesedése. A korábban említett telephelyprobléma itt is felvethe-
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13. táblázat 
Ipari beruházások megoszlása régiónként, megyénként (százalék) 

Megnevezés 1994 1996 1998 2000 2002 

Budapest 22 17 13 15 18 
Pest 12 9 11 14 12 
Közép-Magyarország 36 26 24 29 30 
Fejér 6 9 10 6 8 
Komárom-Esztergom 5 6 4 5 7 
Veszprém 3 3 5 4 4 
Közép-Dunántúl 14 18 21 15 19 
Győr-Moson-Sopron 8 11 8 9 7 
Vas 3 5 4 8 4 
Zala 3 2 4 3 3 
Nyugat-Dunántúl 14 18 16 20 14 
Baranya 2 2 2 2 2 
Somogy 1 1 2 2 2 
Tolna 3 4 3 2 3 
Dél-Dunántúl 6 7 7 6 7 
Borsod-Abaúj-Zemplén 8 9 9 8 6 
Heves 2 3 4 3 3 
Nógrád 1 1 1 1 2 
Észak-Magyarország 11 13 14 12 11 
Hajdú-Bihar 3 3 4 4 3 
Jász-Nagykun-Szolnok 3 4 3 3 3 
Szabolcs-Szatmár-Bereg 3 2 3 3 3 
Észak-Alföld 9 9 10 10 9 
Bács-Kiskun 3 3 3 3 3 
Békés 3 2 2 2 2 
Csongrád 4 4 3 2 2 
Dél-Alföld 10 9 8 7 7 
Országhatáron kívül 0 - 1 2 
Összesen 100 100 100 100 100 

Forrás: KSH Területi Statisztikai Évkönyvek alapján saját számítás. 

tő, s valószínűsíthetjük, hogy Budapest valós részesedése a működőtőke-befektetések ál-
lományából inkább a beruházásokból való arányához áll közel. A beruházások növeke-
dését vizsgálva kitűnik, hogy azon megyék esetében volt az egy főre jutó beruházás 
növekedése átlag feletti 1994 és 2002 között, amelyek kevésbé sikeresek a tőkevonzás-
ban, sorrendben: Tolna, Heves, Nógrád, Jász-Nagykun-Szolnok, Vas. A legalacsonyabb 
növekedést pedig Győr-Moson-Sopron, Budapest, Szabolcs-Szatmár-Bereg, Pest, Bara-
nya mutatta. A beruházások nagyjából 35-40 százaléka nem a vállalkozói szférához kötő-
dik (költségvetés, társadalombiztosítás, lakosság), itt tehát a központi gazdaságpolitika 
képes ellensúlyozni a piaci folyamatokat, amely megmutatkozhat a növekedési különbsé-
gekben. Általánosan elmondható, hogy az összes beruházás koncentrációja alacsony és 
csökkenő, vagyis a megyék részesedése kis eltéréseket mutat. A koncentráció foka a 
beruházásokat tekintve jelentősen alacsonyabb, mint a működőtőke-befektetések eseté-
ben, és tendenciájában csökkenő. (A Herfindahl-Hirschmann-féle koncentrációs index 
alsó értéke ebben az esetben 0,224, teljesen egyenlő megoszlás, felső értéke 1 - teljes 
koncentráció - lehet.) 
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14. táblázat 
A beruházások és a működőtőke-befektetések Herfindahl-Hirschman-indexe 

Megnevezés 1994 1998 2002 

Működőtőke-befektetések 
Beruházások 

0,679 
0,402 

0,582 
0,362 

0,584 
0,334 

Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

Ugyanakkor a beruházásokon belül meghatározó a működőtőke-befektetések szerepe, 
amit egyrészt a kumulált beruházás és a működőtőke-befektetések területi megoszlásának 
jelentős hasonlósága, valamint az erős korreláció is bizonyít. A beruházások és a külföldi 
befektetések koncentrációjának időbeli csökkenése valószínűsíti, hogy a külföldi befek-
tetésekhez nem köthető, hazai beruházás szerepe kicsit nőtt az időszak elejéről a végére. 

15. táblázat 
Hasonlósági indexek, valamint az 1994-2002 közötti kumulált beruházások és a 2002-es 

működőtőke-állomány korrelációi 

Megnevezés Budapesttel Budapest nélkül 

Hasonlósági index a kumulált beruházás 
(1994-2002) és a működőtőke-állomány megyei 
megoszlása között 0,725 0,765 

Az 1994-2002 közötti kumulált beruházások és a 2002-es működőtőke-állomány korrelációi 
(mindkettő 1990-es áron) 
Korreláció erőssége értékcsökkenéssel (10 százalék/év) 0,989* 0,897* 
Korreláció erőssége értékcsökkenés nélkül 0,990* 0,904* 

* 0,5 százalékos szinten szignifikáns. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 

Az értékesítés megyénkénti alakulásának 2002. évi megoszlását mutatja a 4. ábra,3 s jól 
szemlélteti koncentráltságát. 2002-ben az összes értékesítés 56 százaléka Budapestről, 
valamint Fejér, Komárom-Esztergom és Győr-Moson-Sopron megyéből származott. Ezek 
a megyék a fő működőtőke-fogadó területek közé tartoznak, ezért valószínűsíthető az 
értékesítés kapcsolata a külföldi befektetésekkel. 

A korrelációs mutató a 2002. évi értékesítés és az egy főre jutó működőtőke-állomány 
(0,891), valamint az összes működőtőke-állomány között (0,863) igazolja feltételezésün-
ket.4 Nagyon erős kapcsolatot jelez az értékesítés és az egy főre jutó működőtőke-állo-
mány, valamint az összes működőtőke-állomány között is. Ahol tehát magasabb a 
működőtőke-állomány, ott egyértelműen magasabb az értékesítés is. 

Nemzetgazdasági szinten megyei bontásban az exportra a KSH megint csak nem közöl 
adatokat. így ennek sem dinamikája, sem területi megoszlása nem állapítható meg. A leg-

A külföldi befektetések és az értékesítés, export kapcsolata 

3 A KSH adatbázisából nem érhető el konzisztens idősor. 
4 A KSH adatai alapján számolt mindkét érték 0,5 százalékos szinten szignifikáns. Forrás: a KSH adatai 

alapján saját számítások. 



A külföldi működó'tó'ke-befektetések regionális elhelyezkedése.. 509 
16

. 
tá

bl
áz

at
 

A
 h

ús
z 

le
gn

ag
yo

bb
 e

xp
or

tő
r, 

20
02

 

. 
: 

„
 

Ex
po

rt 
o

 
-I 

u 
1 

.1
 

u
i 

K
ül

fö
ld

i r
és

zv
ét

el
le

l 
V

a
ll

a
la

tn
e
v

e
 

A
ë

a
z
a
t 

(m
ill

ió
 f

or
in

t)
 

S
z
e
k

h
e
ly

' I
e
le

p
h

d
y

 
m

űk
öd

ik
-e

?'
 

1.
 

A
ud

i 
H

un
gá

ri
a 

M
ot

or
 K

ft
. 

já
rm

űi
pa

r 
83

7 
91

7 
G

yő
r 

ig
en

 
2.

 
Fl

ex
tr

on
ic

s 
In

te
rn

at
io

na
l 

el
ek

tr
on

ik
a 

73
9 

42
0 

Za
la

eg
er

sz
eg

, 
Sá

rv
ár

, 
N

yí
re

gy
há

za
, 

Ta
b 

ig
en

 
3.

 
Ph

ili
ps

 I
nd

us
tr

ie
s 

el
ek

tr
on

ik
a 

41
9 

33
3 

Sz
ék

es
fe

hé
rv

ár
, 

Sz
om

ba
th

el
y 

ig
en

 
4.
 

M
O

L
 

en
er

gi
ai

pa
r 

33
4 

OO
O 

B
ud

ap
es

t, 
or

sz
ág

os
 h

ál
óz

at
 

ig
en

 (
tő

zs
de

) 
5.

 
G

E 
Tu

ng
sr

am
 

el
ek

tr
on

ik
a,

 
29

10
11

 
B

ud
ap

es
t, 

Ó
zd

, 
V

er
es

eg
yh

áz
, 

V
ác

, 
G

yő
r, 

ig
en

 
gé

pg
yá

rt
ás

 
N

ag
yk

an
iz

sa
, 

Za
la

eg
er

sz
eg

, 
K

is
vá

rd
a,

 
H

aj
 d

úb
ös

zö
rm

én
y 

6.
 

IB
M

 S
to

ra
ge

 P
or

du
ct

s 
el

ek
tr

on
ik

a 
25

5 
03

2 
B

ud
ap

es
t, 

Sz
ék

es
fe

hé
rv

ár
, 

V
ác

 
ig

en
 

7.
 

O
pe

l 
M

ag
ya

ro
rs

zá
g 

já
rm

űi
pa

r 
14

8 
10

8 
Sz

en
tg

ot
th

ár
d 

ig
en

 
8.

 
Sa

m
su

ng
 E

le
ct

ro
ni

cs
 

el
ek

tr
on

ik
a 

12
0 

01
5 

G
öd

, 
Já

sz
fé

ny
sz

ar
u,

 S
zi

ge
ts

ze
nt

m
ik

ló
s 

ig
en

 
9.

 
B

or
so

dC
he

m
 R

t. 
ve

gy
ip

ar
 

10
0 

76
2 

K
az

in
cb

ar
ci

ka
 

Ig
en

 (
tő

zs
de

) 
10

. 
A

lc
oa

-K
öf

ém
 

fé
m

fe
ld

ol
go

zá
s 

87
 0

69
 

Sz
ék

es
fe

hé
rv

ár
 

ig
en

 
11

. 
M

ag
ya

r 
Su

zu
ki

 R
t 

já
rm

űi
pa

r 
85

 0
53

 
Es

zt
er

go
m

 
ig

en
 

12
. 

Le
ar

 C
or

p.
 H

un
ga

ry
 

gé
pg

yá
rt

ás
 

81
 4

16
 

G
öd

öl
lő

, 
G

yö
ng

yö
s 

ig
en

 
13

. 
N

A
B

I 
R

t. 
já

rm
űi

pa
r 

8
1

1
8

9
 

B
ud

ap
es

t, 
K

ap
os

vá
r 

ig
en

 (
tő

zs
de

) 
14

. 
M

al
év

 
lé

gi
 f

uv
ar

oz
ás

 
77

 5
09

 
B

ud
ap

es
t 

n
e
m

 
15

. 
Ti

sz
ai

 V
eg

yi
 K

om
bi

ná
t 

ve
gy

ip
ar

 
71

 4
08

 
T

is
za

új
vá

ro
s 

ig
en

 
16

. 
El

ec
tr

ol
ux

 L
eh

el
 

gé
pg

yá
rt

ás
 

70
 7

44
 

Já
sz

be
ré

ny
 

ig
en

 
17

. 
R

ic
ht

er
 G

ed
eo

n 
gy

óg
ys

ze
ri

pa
r 

69
 3

11
 

B
ud

ap
es

t, 
D

or
og

 
ig

en
 (

tő
zs

de
) 

V
eg

yé
sz

et
i G

yá
r 

18
. 

So
ny

 H
un

gá
ri

a 
el

ek
tr

on
ik

a 
60

 9
19

 
G

öd
öl

lő
 

ig
en

 
19

. 
D

un
af

er
r 

fé
m

fe
ld

ol
go

zá
s 

58
 9

74
 

D
un

aú
jv

ár
os

 
ne

m
**

 
20

. 
So

le
ct

ro
n 

el
ek

tr
on

ik
a 

53
 1

23
 

B
ud

ap
es

t 
ig

en
 

* 
A

 k
is

eb
bs

ég
i 

kü
lf

öl
di

 t
ul

aj
do

nt
 i

s 
„i

ge
n"

-n
el

 j
el

öl
tü

k.
 

**
 C

sa
k 

20
04

-b
en

 k
er

ül
t 

kü
lf

öl
di

 tu
la

jd
on

ba
. 

Fo
rr

ás
: 

H
V

G
, 

20
03

. 
au

gu
sz

tu
s 

9.
, 

54
. 

o.
 a

la
pj

án
 s

aj
át

 ö
ss

ze
ál

lít
ás

. 



510 Antalóczy Katalin-Sass Magdolna 

4 . ábra 
Az értékesítés megoszlása a megyék között, 2002 

Somogy, 4% 

Baranya, 2% 

Zala, 2% 

Vas, 4% 
Esztergom, 8% 

Győr-Moson-Sopron, 11 
Veszprém, 3% 

Borsod-Abaúj-Zemplén, 5% 

Tolna, 1% 
Fejér, 13% 

Csongrád, 2% 
Békés, 1% 

Bács-Kiskun, 3% 

Szabolcs-Szatmár-Bereg, 2% 

Jász-Nagykun-Szolnok, 3 % 

Budapest, 24% 

Pest, 6% Hajdú-Bihar, 4% 

Nógrád, 1 % 
Heves, 2% 

nagyobb exportáló vállalatok listája adhat némi képet a kivitel területi megoszlásáról. Az 
első húsz exportőr 2002-ben a teljes magyar kivitel több mint 45 százalékát adta.5 Kivi-
telünk nagyon koncentrált, ezért a néhány vállalat vizsgálata is képet adhat a kivitel 
földrajzi megoszlásáról. A legnagyobb vállalatok szinte mindegyike külföldi részvétellel 
működő vállalat, egy részük tőzsdei. 

Ugyanakkor létezik idősoros adat az ipar megyei szintű exportorientációjának alakulá-
sáról. E szerint az ipar értékesítésében az export részaránya 1994 és 2002 között nemzet-
gazdasági szinten jelentősen megemelkedett, szinte pontosan megduplázódott (a kezdeti 
27,7 százalékról 55,1 százalékra). Az exportorientáció növekedése valamennyi régióban 
jellemző volt, a mértékek azonban eltérnek. 2002-ben a két leginkább exportorientált 
régió (70 százalék fölötti kiviteli aránnyal) Nyugat- és Közép-Dunántúl volt. A legala-
csonyabb az ipari értékesítésben a kivitel részaránya a Dél-Alföldön. Megyénként még 
sokkal nagyobbak a különbségek. A 2002-ben 82 százalékkal az élen álló Somogy megye 
egyszeri hatásnak köszönheti e kiugró értéket (Flextronics később Kínába kitelepített 
játékexportja), a stabilan az élen álló Győr-Moson-Sopron, Vas és Fejér megye 75-80 
százalékos arányával áll szemben Tolna 24, Zala 31 százalékos értéke. Az exportértéke-
sítés 75 ,6 százaléka 2002-ben három régióból származott (Közép-Magyarország, Közép-
Dunántúl, Nyugat-Dunántúl). A legnagyobb exportőr Közép-Dunántúl egyedül a magyar 
kivitel 30 százalékát adta. A három legnagyobb exportőr sorrendben Fejér , Győr-Moson-
Sopron és Komárom-Esztergom megye, amelyek 2002-ben a magyar ipari export 43,5 
százalékát adták. A magyar ipari kivitel tehát - az értékesítéshez hasonlóan - a megosz-
lási arányok alapján területileg erősen koncentráltnak látszik (5. ábra). 

5 A listából az egyik legnagyobb exportőr, a Nokia hiányzik - a Nokiával együtt 50 százalék feletti az 
arány. 
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5. ábra 
Az export részaránya az ipar értékesítésében (százalék) 
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A korrelációs mutató kiszámítása érdekes eredményre vezet (17. táblázat). Az export-
orientáció és az egy főre jutó működőtőke-állomány, illetve az exportorientáció növeke-
dése és a működőtőke-állomány/fő között alig mutat kapcsolatot. Ugyanakkor e két mu-
tató közepesen, illetve a közepesnél jobban korrelál, amennyiben a Budapest nélküli 
adatokat vesszük figyelembe. Itt is kiderül tehát, hogy Budapest túlsúlya a működőtőke-
befektetésekben valójában félrevezető. Bár a telephelyi központok gyakran a fővárosban 
találhatók, a valódi tevékenység a vidéki telephelyeken folyik, innen történik az export 
is. Budapest nélkül viszonylag erős kapcsolat mutatható ki az export és a külföldi befek-
tetések jelenléte között. 

17. táblázat 
Az exportorientáció (export/értékesítés) és a működőtőke közötti kapcsolat szorossága, 2002 

Megnevezés Korreláció erőssége 

Exportorientáció és működőtőke-állomány/fő 0,252 
Exportorientáció növekedése (1994-2002) és működőtőke-állomány/fő 0,162 
Exportorientáció és működőtőke-állomány/fő, Budapest nélkül 0,565* 
Exportorientáció növekedése (1994-2002) és működőtőke-állomány/fő, 

Budapest nélkül 0,405 

* 1 százalékos szinten szignifikáns. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján 

Végül a csúcstechnológiai termékek exportban mutatott arányát, illetve termelésükben 
a külföldi vállalatok szerepét s regionális elhelyezkedésüket vizsgáltuk. 2002-ben az összes 
kivitelből az első öt csúcstechnológiai termék részesedése 14,69 százalék volt, az összes 
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csúcstechnológiai terméké pedig 21,13 százalékot tett ki, vagyis az első öt high tech 
termék a csúcstechnológiai kivitel közel 70 százalékára rúgott. Termelésüket meghatáro-
zóan külföldi részvételű vállalatok folytatták. A high tech cikkek előállításának regioná-
lis elhelyezkedése a 18. táblázat szerint erősen koncentrált, összességében négy megyét, 
ezen belül döntően a Közép-Dunántúlt érinti. E térség érintettsége azonban nem kizáró-
lagos. A 19. táblázatból kitűnik, hogy a csúcstechnológiai termékeket (is) gyártó cégek 
közül számos a Dunántúl fejletlenebb régióiban, illetve a keleti, északi országrészben 
tevékenykedik. 

A munkanélküliség és a foglalkoztatás kapcsolata a m űködőtóke - befektetés ekke l 

A munkanélküliségi ráta 1997-től indult csökkenésnek Magyarországon, az addig két 
számjegyű érték 10 százalék alá esett. A javuló trend 1999 végéig valamennyi régiót 
jellemezte, bár a rátákban és dinamikákban megyénként és régiónként jelentős eltérések 
mutatkoztak. A leglátványosabb javulást ebben az időszakban a Közép-Dunántúlon ta-
pasztalhattuk, 2000-re a munkanélküliségi ráta 4,8 százalékra esett vissza az 1994-es 
10,6 százalékról. Ugyancsak jelentős csökkenés mutatkozott a Nyugat-Dunántúlon és a 
Dél-Alföldön is. 2000-ben 5 százalék alatti munkanélküliséget csak két régióban (Nyu-
gat-Dunántúl, Közép-Dunántúl) és három megyében (Veszprém, Győr-Moson-Sopron, 
Vas) mutatott a statisztika. 2001-2002-ben ez az egységes trend néhány régió és megye 
esetében megtört. 2002-re nőtt a munkanélküliségi ráta a Közép-Dunántúlon (úgy, hogy 
Komárom-Esztergom megyében tovább csökkent, míg Veszprémben és Fejérben emel-
kedett), Dél-Dunántúlon, Észak-Magyarországon és a Dél-Alföldön. Borsod-Abaúj-Zemp-
lén megyében pedig ismét átlépte a 10 százalékot. 2002-ben a munkanélküliséget tekint-

6. ábra 
A munkanélküliségi ráta alakulása a megyékben, 1994, 1998, 2002 

Munkanélküliségi 
ráta (százalék) 

20 

• 1994 1998 2002 
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ve Magyarországon két jól elkülöníthető terület mutatkozott. Az országos átlagnál mér-
sékeltebb - Közép-Magyarország és Nyugat-Dunántúl esetében jelentősen alacsonyabb -
ráták Budapestre és környékére, a Közép- és Nyugat-Dunántúlra koncentrálódtak. A Du-
nántúl déli része, az Alföld és Észak-Magyarország az országos átlagnál esetenként sok-
kal magasabb értékeket mutatott. 

Kimutatható-e kapcsolat a munkanélküliség nagysága és a külföldi működőtőke-befek-
tetések között? A munkanélküliségi ráta megyei értékei és az egy főre jutó működőtőke-
állomány közötti korreláció a várt negatív előjelet mutatja, és közepes erősségű. Vagyis 
a magasabb működőtőke-állománnyal rendelkező megyékben valamivel alacsonyabb a 
munkanélküliség. Ugyanakkor a kapcsolat szorossága gyakorlatilag nem változott 1994-
hez képest 2002-re. Mivel 1998 korrelációs értékei alacsonyabbak, valószínűsíthető, hogy 
a vizsgált időszak végén kevésbé az új befektetések, inkább a kapacitásbővítések játszot-
tak jelentősebb szerepet a munkahelyteremtésben. A 7. ábra jól szemlélteti Budapest 
különállását. 

A fenti összefüggést erősíti a munkanélküliek és a megyei működőtőke-állományok 
hasonlósági indexeinek értéke: 0,444 (Budapesttel), 0,598 (Budapest nélkül). Eszerint e 
két mutató közepesen hasonló, erősebb a hasonlóság Budapest nélkül, mint Budapesttel. 

Érdekes képet mutat a foglalkoztatottság alakulása 1994 és 2002 között. A 8. ábrából 

20. táblázat 
A munkanélküliségi ráta és a működőtőke-állomány/fő közötti összefüggés, 

megyei adatok alapján 

Megnevezés 1994 1998 2002 

Korreláció erőssége, Budapesttel -0,564** -0,395 -0,549* 
Korreláció erőssége, Budapest nélkül -0,581** -0,491* -0,555* 

* 1 százalékos szinten szignifikáns. 
** 0,5 százalékos szinten szignifikáns. 
Forrás: KSH adatai alapján saját számítások. 

7. ábra 
Az egy főre jutó megyei működőtőke-állomány és a munkanélküliségi ráta, 2002 

Működőtőke-állomány/fő 
(ezer forint) 

ráta 
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8. ábra 
A foglalkoztatottak számának alakulása 

Foglalkoztatottak 
száma (ezer fő) 

1000 -
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kitűnik, hogy 1998-ra 1994-hez képest valamennyi megyében csökkent a foglalkoztatott-
ság, kivéve Budapestet. 2002-re azután ismét megemelkedett, számos megyében az 1998-
as érték fölé. 1994 és 2002 viszonya viszont megyénként változó. A legtöbb megyében (és 
országosan is) nőtt 1994-ről 2002-re a foglalkoztatottak száma. A legjelentősebb növeke-
dést Pest megye mutatta. A legalacsonyabb a foglalkoztatás Nógrádban és Baranyában. 

Van-e összefüggés megyei szinten a foglalkoztatottaknak a teljes lakosságból való ré-
szesedése (egyfajta aktivitási ráta) és az egy főre ju tó működőtőke-állomány nagysága 
között? A korrelációs mutató erős, és időben erősödő kapcsolatot mutat a két jellemző 
között (21. táblázat). E szerint a működőtőke-befektetések valószínűsíthetően jelentős és 
növekvő szerepet játszanak a foglalkoztatás javításában. Ugyanakkor a kapcsolat vidéken 
kevésbé erős. A 9. ábra is Budapest jelentőségét szemlélteti. 

21. táblázat 
A foglalkoztatottak aránya a megyei teljes lakosságban és a működőtőke-állomány/fő közötti 

korreláció 

Megnevezés 1994 1998 2002 

Korreláció erőssége, Budapesttel 0,772** 0,882** 0,860** 
Korreláció erőssége, Budapest nélkül 0,320 0,446* 0,581** 

* 1 százalékos szinten szignifikáns. 
** 0,5 százalékos szinten szignifikáns. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján. 
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9. ábra 
A foglalkoztatottak aránya a megye összlakosságában és az egy főre jutó működőtőke-állomány 

összefüggése, 2002 

Működőtőke-állomány/fő 
(ezer forint) 

lakosság 

A jövedelmi viszonyok alakulása és a működőtőke-befektetések 

A jövedelmi viszonyok változását a keresetek változásán keresztül mérjük. Közgazdasá-
gilag megalapozottabb és a következtetések levonására alkalmasabb lenne a személyi 
jövedelem alapját jelentő jövedelem, azonban a KSH erre nem közöl regionális, illetve 
megyei adatokat. A keresetek változását megyénként egyfelől az egy foglalkoztatottra 
jutó teljes keresettel, másfelől az ipari foglalkoztatottakra jutó ipari keresetek alakulásá-
val szemléltetjük 1994 és 2002 között, fogyasztói árindexszel korrigálva (10. ábra). Az 
átlagkeresetek reálértékének változását vizsgálva, azt látjuk, hogy 1994-hez képest 2002-
re a leggyorsabb növekedést Pest megyében, Budapesten, Győr-Moson-Sopron megyé-
ben és Vas megyében mérte a statisztika. A leglassabban két alföldi megyében, Békésben 
és Csongrádban emelkedtek az átlagkeresetek. Az ipari átlagkeresetek reálértéke 1994-
hez viszonyítva Győr-Moson-Sopron, Vas, Komárom-Esztergom megyében és Budapes-
ten emelkedett a legjobban, s Baranya és Békés megyében a legkevésbé. Tendenciájában 
tehát úgy tűnik, hogy azokban a megyékben volt jelentősebb a keresetek emelkedése, 
amelyekben magasabb volt a működőtőke-állomány. Sejtésünket a statisztikai vizsgálat 
igazolja. Viszonylag erős a kapcsolat az átlagkeresetek nagysága és a befektetett 
működőtőke között. Az összefüggés elsősorban Budapesttel együtt jelentkezik, de a kap-
csolat vidéken is egyre erősebb. Vagyis azokban a megyékben, amelyekben több az egy 
főre jutó működőtőke, a korrelációs mutató szerint általában magasabbak az átlagkerese-
tek (22 táblázat). Még erősebb a kapcsolat az ipari átlagkeresetek nagysága és a 
működőtőke-befektetés állománya között, és a Budapest-vidék eltérés is jelentősen csök-
kent 2002-re. Budapest az ipari átlagkeresetnél kevésbé ugrik ki, mint a nemzetgazdasági 
átlagkeresetnél. Itt is jelentkezik statisztikaiadat-probléma: a KSH nem közöl szektorális 
működőtőke-megoszlást régiónként. Közgazdaságilag megalapozott az lenne, ha az ipari 
átlagkeresetek esetében csak az iparba érkezett működőtőke/fővel számolnánk, illetve ha 
a megyék gazdaságának eltérő szektorális összetételét is figyelembe tudnánk venni az 
átlagkeresetek megítélésekor. 
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22. táblázat 
Az átlagkereset/fő, illetve az ipari átlagkereset és működőtőke-állomány/fő kapcsolata 

Megnevezés 1994 1998 2002 

Átlagkereset/fő és működőtőke-állomány/fő közötti korreláció 
Korreláció erőssége, Budapesttel 0,889* 
Korreláció erőssége, Budapest nélkül 0,382 

0,930* 
0,752* 

0,898* 
0,642* 

Az ipari átlagkereset és működőtőke-állomány/fő közötti korreláció 
Korreláció erőssége, Budapesttel 0,702* 0,863* 
Korreláció erőssége, Budapest nélkül 0,305 0,692* 

0,894* 
0,813* 

* 0,5 százalékos szinten szignifikáns. 
Forrás: saját számítások a KSH adatai alapján 

10. ábra 
Átlagkereset és egy főre jutó működőtőke 

Egy főre jutó 
működőtőke 
(ezer forint) 

Rövid összegzés, következtetések 

A gazdasági tevékenységek, bizonyos iparágak, a gazdasági fejlettség a 19. század végé-
től - a mindennapi tapasztalatok, de a statisztikai elemzések szerint is - erős területi 
koncentrációt mutatnak. A koncentráció, a - nagy gazdasági térségek, egyes országok, s 
ezen belül különböző régiók közötti - területi egyenlőtlenségek a világgazdaság egysé-
gesülésével, a dereguláció és a liberalizáció általánossá válásával, a működőtőke-áramlás 
felgyorsulásával tovább növekedtek, nemcsak a nagy gazdasági térségek, országcsoportok 
és országok között, de egyes országokon belül is. A nemzetközi tendenciák Magyaror-
szágon is jelentkeztek az elmúlt másfél évtized gazdasági, regionális fejlődésében. Szem-
betűnő a működőtőke-befektetések gazdaságitér-formáló szerepe. 

Magyarországon a külföldi működőtőke-befektetések mind az alapított vállalatok szá-
mát, mind a befektetett tőke értékét tekintve erősen koncentrálódnak (Közép-Magyaror-
szágon - ezen belül Budapesten - , Közép-, valamint Nyugat-Dunántúlon). Ugyanakkor 
Budapest szerepe (57 százalékos részesedés a befektetésekből) - figyelembe véve például 
a portugál, spanyol hasonló adatokat (70-80 százalék) - nemzetközi összehasonlításban 
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nem tekinthető kiemelkedően magasnak. A működőtőke-befektetések területi elhelyezke-
dése az általunk vizsgált időben csak csekély mértékben módosult, a külföldiek telep-
helyválasztása alig változott 1994 és 2002 között. A külföldi befektetések gazdasági ha-
tásait vizsgálva, azt találtuk, hogy szoros statisztikai kapcsolat mutatható ki a regionális, 
a megyei működőtőke-állomány és a GDP növekedése, nagysága és egy főre jutó értéke 
között. Az egy főre vetített GDP alakulásának vizsgálata egyértelműen azt mutatja, hogy 
Magyarországon 1994 és 2001 között a regionális különbségek nagyok és növekvők 
voltak. A statisztikai elemzés szerint - bár az ok-okozati kapcsolat meghatározása nehéz 
- kitűnik, hogy a fejlettebb területeken egyértelműen magasabb a működőtőke-befekteté-
sek állománya, és az összefüggés erősebbé vált 1994 és 2001 között. Ugyancsak erős 
korrelációs kapcsolat mutatkozik a megyék gazdasági növekedése és az egy főre jutó 
működőtőke-állomány között. Ez valószínűsíti, hogy Magyarországon az elmúlt másfél 
évtizedben a regionális különbségek növekedésében jelentős szerepet játszottak a 
működőtőke-befektetések. 

Szintén szoros statisztikai összefüggéseket találtunk a beruházások, az értékesítés és az 
ipari export, a munkanélküliség és a foglalkoztatás alakulása, valamint a működőtőkére 
vonatkozó regionális, megyei adatok között. A beruházásokon belül meghatározó a 
működőtőke-befektetések szerepe, ugyancsak döntő a külföldi befektetések hatása az 
értékesítésre és az ipari kivitelre. Egyértelmű statisztikai összefüggések jelzik, hogy ahol 
magasabb a befektetett működőtőke állománya, ott alacsonyabb a munkanélküliség, illet-
ve a külföldi beruházások nagy valószínűséggel jelentős és növekvő szerepet játszanak a 
foglalkoztatás javításában. Fontos következtetésünk, hogy Budapest nélkül a legtöbb gaz-
dasági mutató és a működőtőke közötti kapcsolat szorosabb, mint Budapesttel együtt, vagyis 
Budapestnek valójában - a statisztikákban első látásra mutatkozónál - kisebb a gazdasági 
szerepe. A főváros sok esetben csak a külföldi tulajdonú vállalat központja, a valódi 
tevékenység azonban nem itt, hanem vidéki telephelyen folyik. Szoros pozitív kapcsola-
tot találtunk a jövedelmi viszonyok, illetve az ipari átlagkeresetek alakulása és a külföl-
di befektetések között: ahol ez utóbbiak magasabbak, ott egyértelműen magasabbak a 
keresetek. 

Elemzésünk szerint tehát összességében a működőtőke-befektetések hozzájárultak a 
regionális különbségek növekedéséhez úgy, hogy a telephelyül választott régiókban erő-
teljesebbé tették a gazdasági növekedést, növelték a beruházásokat, az értékesítést vala-
mint az exportot, csökkentették a munkanélküliséget, és javították a jövedelmi viszonyo-
kat. A gazdaságpolitika célja ennek alapján tehát nem lehet más, mint a működőtőke-
befektetések vonzása az eddig elkerült, fejletlenebb régiókba, illetve annak elősegítése, 
hogy a már betelepült befektetések regionális kisugárzó hatása növekedjék. Ugyancsak 
nagyon fontos az EU regionális támogatásainak sikeres lehívása a területi felzárkóztatás 
elősegítésére. 
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FOLYÓIRATSZEMLE 
Közgazdasági Szemle, LIL évf., 2005. április (521-532. o.) 

Az elöregedés - gazdasági megközelítésben 

G o n d o l a t o k Sp i ez i a Az e l ö r e g e d ő n é p e s s é g c í m ű , az I n t e r n a t i o n a l L a b o u r 
R e v i e w - b a n m e g j e l e n t c i k k e kapcsán* 

Ebben a írásban Spiezia [2002] cikkét ismertetjük, amely a népesség elöregedésének 
gazdasági hatásait és azok kezelésének lehetőségeit vizsgálja az OECD-országok adatai 
alapján. Ezután összefoglaljuk a magyar tapasztalatokat.* 

Spiezia [2002] meglehetősen aktuális problémát mutat be a cikkében. Az úgynevezett 
baby boom nemzedék tagjai egyre közelebb kerülnek a nyugdíjkorhatárhoz, miközben a 
fiatal, a munkaerőpiacra éppen belépő korosztályok létszáma egyre kisebb. Emiatt nagy 
nyomás nehezedik a nyugdíj- és egészségbiztosítási rendszerekre. A nyomás kivédésére 
a kormányok számos esetben a nyugdíjkorhatár emelésével reagálnak, miközben az in-
tézkedés hatása nem tisztázott. 

Az 1. táblázat tanúsága szerint az OECD-országokban a termékenységi ráta 27 év alatt 
a korábbi érték 60 százalékára csökkent. Ez a visszaesés ugyanakkor számos országban 
még nagyobb volt, elérte az 50 százalékot. Japánban, Portugáliában és Ausztriában emel-
kedett leginkább a várható élettartam, ami az elöregedés másik igen fontos tényezője. 
Mivel az élve születések visszaesését nem ellensúlyozta a halálozási ráta csökkenése, a 
természetes növekedési ráta erősen visszaesett, egyes országokban negatívvá vált, mint 
például Olaszországban vagy Svédországban. A munkaerő-piaci részvétel az 55 év felet-
tiek körében a nyugdíjkorhatár fokozatos emelésével emelkedik, a 40 év alattiaké várha-
tóan 10 százalékpontot nő, s a 60 év felettiek közül azonban egyre kevesebben vállalnak 
munkát, 65 év felett pedig már elenyésző az aktív népesség aránya. A teljes népességhez 
képest az aktívak aránya Spiezia szerint emelkedni fog hosszú távon (2. táblázat). 

1. táblázat 
A népesség lélekszámát befolyásoló tényezők az OECD-országokban 1970-1997 között 

Tényező 1970 1980 1990 1997 2000 2010 

Termékenységi ráta (gyermekek száma) 2,4 1,8 1,7 1,6 
Születéskor várható élettartam (évek) 70,9 73,8 76,0 77,2 
Születési ráta (ezrelék) 17,9 - - 12,1 
Halálozási ráta (ezrelék) 9,7 - - 8,6 
Természetes növekedési ráta (ezrelék) 8,2 - - 3,4 
Idősek munkaerő-piaci részvétele 

(százalék) 
55-59 évesek 64,7 68,0 71,3 n. a. 72,9 73,8 
60-64 évesek 45,2 39,7 35,2 n. a. 33,1 31,3 
65+ évesek 14,7 10,2 8,0 n. a. 6,9 6,2 
Teljes népesség 42,0 45,2 48,0 n. a. 49,2 48,8 

Forrás: Spiezia [2002], 

* Köszönettel tartozunk Laky Teréznek, aki felhívta szerkesztőségünk figyelmét Spiezia tanulmányára. 
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2. táblázat 
A népesség lélekszámát befolyásoló tényezők az OECD-országokban 2000-2040 között, 

előrejelzés 

Tényező 2000 2040 

Lakosság kor szerinti megoszlása (százalék) 
0-14 évesek 18,4 16,7 
15-64 évesek 67,3 57,6 
65+ évesek 14,3 25,7 
Teljes népesség (millió fő) 883 900 

Függőségi ráták 
Fiatalok függőségi rátája (14 év alatt/15-64 év) 0,27 0,29 
Idősek függőségi rátája (65 év felett/15-64 év) 0,21 0,45 
Teljes függőségi ráta (fiatalok függőségi rátája + idősek 

függőségi rátája) 0,49 0,74 

Forrás: Spiezia [2002]. 

Mivel az élve születések száma csökken, ezért a gyermekek aránya a teljes lakosságon 
belül csökkenni fog, e mellett a középkorúak aránya is hasonló tendenciát mutat. A 
nemzedék elöregedésével pedig több mint 10 százalékponttal lesz több az eltartottak 
száma 2040-ben. Az általánosan érvényes tendenciát több ország esetében - mint például 
Olaszország vagy Japán - a népesség jelentős csökkenése kíséri, míg Új-Zéland, Auszt-
rália vagy az Egyesült Államok esetében 15 százalékpont növekedés áll a háttérben. 

Elöregedő népesség és gazdaság 

Népesedési dinamika és a munkaerőpiac 

Az elöregedés elsődleges hatására a népesség kormegoszlása jelentős mértékben átala-
kul, a gazdaságilag aktív népesség csökken, a munkaerő-kínálat zsugorodik. A másodla-
gos hatás az egyre nagyobb lélekszámú eltartott népesség miatt alakul ki, s ez növekvő 
összegeket igényel a nyugdíj és az egészségügy finanszírozására, ami az adók növekedé-
sét vonja maga után. Ez utóbbi a munkaerőköltség emelkedésében nyilvánul meg, ami a 
munkanélküliség növekedését okozza. Az adók kivetése függetlenül attól, hogy a munka-
adók vagy a munkavállalók viselik a többletterhet, azonos hatású lesz. Amennyiben a 
munkaadók állják a terheket, munkakeresleti görbéjük eltolódik, alacsonyabb keresletet 
okozva. A munkavállalók terheinek növelése meredekebbé teszi a munkaerő-kínálati függ-
vényt, viszont a kiharcolt magasabb bérért csak kevesebben tudnak majd elhelyezkedni. 
Ha a foglalkoztatás csökkenése arányban lenne a munkaerő-kínálat csökkenésével, akkor 
a munkanélküliségi ráta változatlan maradna. A munkabér emelkedése miatt azonban a 
vállalatok - egyrészt jobb munkaszervezéssel, másrészt tőkeintenzív termelésre való át-
téréssel - kevesebb munkaerőt alkalmaznak. Mivel e folyamat mértéke bizonytalan, a 
munkanélküli-ráta változásának iránya biztosan nem jelezhető előre. A népesedési dina-
mika hatása a munkaerőpiacra nagyon bizonytalan, nem lehet elméleti előrejelzéseket 
adni minden országra, mivel az intézményrendszerek és a piaci rugalmasságok eltérnek 
egymástól. 
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Elöregedés és megtakarítások 

A korábbiakban feltételeztük a kibocsátás állandóságát, amely csak rövid távon tartható 
és igen restriktív. Hosszú távon a kibocsátás a tőkefelhalmozás és a technológia változása 
miatt nőhet. 

A tőkefelhalmozás a megtakarítások függvénye, amely az életciklus-hipotézis szerint 
az elöregedő társadalmakban csökkenő (.Modigliani [1966]), annak köszönhetően, hogy 
a megszerezhető jövedelmek harang alakú görbéjén az idősek arányának növekedésével 
a megtakarítási hajlandóság visszaesik. A fejlett országok mindegyikére jellemző a hazai 
megtakarítások csökkenése, és a külföldi tőkeimport lehetőségének zsugorodása. A fenti 
megállapítás azonban csak részben igaz. A fiatalok arányának csökkenése növeli a jövő-
beli megtakarítási hajlandóságot, így ez a tendencia mérsékli az elöregedés negatív hatá-
sát. Más részről az elöregedés hatásaként a hosszabb ideig élő emberek várhatóan egyre 
többet fognak megtakarítani, de ez végső soron hosszabb időre oszlik el. Harmadsorban 
a tapasztalatok alapján a kép igen vegyes. Meredith [1995] szerint a függőségi rátákban 
bekövetkező növekedés közel azonos arányban csökkenti a megtakarításokat. Ezzel szem-
ben az egyes országokban végzett elemzések azt mutatják, hogy az Egyesült Államok 
esetében a függőségi ráta 1 százalékpontos növekedése 0,12 százalék ponttal csökkenti a 
megtakarításokat, míg például Olaszországban nem várható csökkenés. Tehát az elörege-
dés megtakarítási hajlandóságra kifejtett hatása sokféle lehet. 

Elöregedés és termelékenység 

A gazdasági növekedést hosszú távon befolyásoló másik tényező a termelékenység, amely-
nek változása függ az elöregedéstől, mivel ez utóbbi csökkenti az előbbit. A termelé-
kenység változása pedig befolyásolja azt, hogy az aktívaktól az idős inaktívak számára 
mennyi jövedelem csoportosítható át. Az elöregedő társadalomban a finanszírozási több-
letigény forrása lehet az adóráta növelése, a nyugdíjak csökkentése vagy az egy munka-
vállalóra jutó kibocsátás emelése, azaz a termelékenység javítása. Feltéve, hogy a nyug-
díjak reálértéke állandó marad, a befizetendő többlet a függőségi ráta és a termelékeny-
ség növekedése közötti eltéréssel lesz arányos, így ha a termelékenység gyorsabban nő, 
mint a függőségi ráta, akkor az elöregedés nem drágítja a foglalkoztatást, így nem válto-
zik a munkaerő-kereslet. 

A termelékenység vizsgálata során nem szabad megfeledkezni az elöregedés jelentős 
befolyásoló szerepéről sem. Az egyik elmélet szerint az elöregedő népesség fizikai, szel-
lemi és társadalmi kapacitása kisebb, valamint kevésbé dinamikus és innovatív. Más 
vélemény szerint az elöregedés csökkenti a megtakarításokat, így a beruházásokat is, s ez 
visszafogja az innovációt. Habakuk [1962] és Romer [1990] viszont a munkaerőhiány 
beruházásösztönző hatása mellett érvel. A vállalatok a munkaerőhiány miatt drága mun-
kát hatékonyabb termelési eljárásokkal próbálják pótolni. Az új növekedéselméletek ha-
sonló véleményen vannak, amelyek viszont a humán tőke fejlődését jelzik, ami szintén 
növeli a termelékenységet. Az öregedés 25 éves kortól kezdve a fizikai képességek rom-
lásával jár, majd 50 éves kor felett a krónikus betegségek kialakulása is egyre gyakoribb, 
bár ennek valószínűsége mindenkire más és más. Az öröklött képességek gyorsabban 
romlanak, míg a tanult képességek a tapasztalatok felhalmozásával még javulhatnak is. A 
munkavállaló teljesítményének romlásában fontos szerepet játszik a munka jellege, a 
munkahelyi környezet és a munkahely szervezeti felépítése. Nagy erőkifejtést igénylő 
munka rontja a fizikai teljesítményt, míg a stressz és a zaj a szellemi képességek vissza-
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esését okozza. Ugyanakkor a képességek romlása ellenére az elöregedésnek nincs deter-
minisztikus hatása a termelékenységre. A fejlett gerontológia vizsgálatai szerint megfele-
lő körülmények között az idős munkavállalók a fiatalokkal azonos eredmények elérésére 
képesek. Tehát a munkajellegének, környezetének és szervezeti felépítésének módosítá-
sával az időskorú munkavállalók teljesítménye a korábbi szinten tartható. Az empíria 
hiányosságai ellenére annyit már sikerült kimutatni, hogy az öregedés ösztönzi az inno-
vációs képességeket. Cutler és szerzőtársai [1990] 29 fejlett gazdaságra kiterjedő, az 
1960-1985 közötti keresztmetszeti adatsorral kimutatták, hogy a munkaerő-állomány 1 
százalékpontos csökkenése 0,5 százalékpontos termelékenységnövekedéssel jár. 

Szimulációk az öregedés foglalkoztatásra gyakorolt hatásával kapcsolatban 

Spiezia a 2000-2050 közötti időszakra készített hatásvizsgálatot Franciaország, Német-
ország, Olaszország, Japán, az Egyesült Királyság és az Egyesült Államok adatai alap-
ján. Először meghatározta a munkapiac jellemzőit, Tyvrainen (1995) tanulmányából véve 
át a bérrugalmasságok értékét, és sokváltozós kointegrációt választva az elemzés eszkö-
zéül. Szerinte az időskori függőségi ráta csökkentésének egy lehetséges eszköze az adók 
megfelelő megválasztása, amely mellett az egy főre jutó nyugdíj- és egészségügyi kiadá-
sok reálértéke változatlan marad. Mivel az adó átlagos értéke és határrátája ellentétes 
hatást gyakorol a reálbér alakulására, ezért mindkettőt úgy kell megválasztani, hogy 
hatásuk kiegyenlítse egymást. Spiezia a megtakarítások és tőkenövekedés adatsorait az 
Európai Bizottság egy tanulmányából vette át, a termelékenység változásának előrejelzé-
sére pedig az elmúlt évtized során tapasztalt tendenciákat vetítette előre (a népesedési 
dinamikák ENSZ-tanulmányokból valók). 

A szimuláció eredményei. A számítások szerint a foglalkoztatás csökkenése várható az 
Egyesült Államokat kivételével minden OECD-országban. A prognózis szerint a legna-
gyobb lesz az évenkénti visszaesés Japánban (0,7 százalékpont), míg Franciaországban 
szinte változatlan foglalkoztatással lehet számolni. Mind a hat, vizsgálatba bevont ország-
ban a termelékenységnövekedés és a beruházások volumenének emelkedése munkaerő iránti 
kereslet nagyobb növekményét indukálja, mint amekkora foglalkoztatáscsökkenéssel jár 
az eltartottak számának bővülése. A fentiek alapján megállapítható, hogy ezek az orszá-
gok erőforrások bevonásával képesek kiadásaik növekedését finanszírozni. Az egyes or-
szágokban várhatóan azonos irányban fog változni a foglalkoztatás és a munkaerő-kíná-
lat, így a munkanélküliségi ráta konstans marad. Spiezia végkövetkeztetése az, hogy az 
idősebb emberek munkaerő-piaci részvételének növekedése növeli a teljes foglalkozta-
tottságot, versenyt kelt a munkaerőpiacon, és arra ösztönzi a vállalatokat, hogy több 
munkaintenzív termelési eljárást alkalmazzanak. 

Az elöregedésből fakadó munkaerő-piaci problémák kezelésének aktív eszközei 

Az eltartottak arányának növekedését csak az időskori eltartottak aktivitásának emelésé-
vel lehet ellentételezni. Ezt egyszerre kell ösztönözni a munkaerő-kínálati és -keresleti 
oldalon, mivel az egyoldalú gazdaságpolitikai döntések egyensúlytalansághoz vezetnek. 
A tapasztalatok azt mutatják, hogy az átlagos munkaerő-piaci aktivitás és foglalkoztatási 
ráta minden OECD-országban csökkenni fog. A 60-64 évesek között az 1970-es 45 
százalékos aktivitás 14 százalékponttal csökken 2010-re, míg a 65 évnél idősebbek ese-
tén a korábbi 15 százalékról 6 százalékra esik vissza (1. táblázat). A foglalkoztatást mint 
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a munkaerőpiac keresleti oldalát vizsgálva, árnyaltabb képet kapunk. Az 55-64 évesek 
között a férfiak esetén nagyobb csökkenés várható Hollandiában, Franciaországban és 
Spanyolországban, kisebb mértékű pedig Japánban és az Egyesült Államokban. A nők 
esetén a részmunkaidős foglalkoztatás elterjedése és a női aktivitás általános emelkedése 
egyes esetekben a foglalkoztatás emelkedését hozza. 

A munkaerő-piaci részvételre és a munkaerő-keresletre ható tényezők közül Spiezia 
[2002] tanulmányában a gazdasági tényezők a legfontosabbak. A vizsgált országokban a 
nyugdíjrendszerek ösztönözték a nyugdíjba vonulást. Fontos elkülöníteni a törvény sze-
rinti korhatárt és az effektív korhatárt, amely számos esetben jóval alacsonyabb az előb-
binél, amiről a következőkben szó lesz. Az 1960-as évtizedben és az 1970-es évtized első 
néhány évében szinte minden OECD-országban az emberek 65 éves korukban mentek 
nyugdíjba. Ez a korhatár 1995-re az országok egynegyedében 60 év alá süllyedt. Japán-
ban 1995-ben 66,5 év volt a férfiak áltagos életkora nyugdíjba vonuláskor, míg a nők 
esetében 63,7 év. Ez az OECD-országok között a legmagasabb, míg Belgiumban volt a 
legalacsonyabb: 57,6 év a férfiak, 54,1 év a nők esetében. 

A fenti tendencia fő meghatározója a munkaidő és a szabadidő közötti rangsor megvál-
tozása. Az emberek hosszabban élnek és egészségesebbek, így többre értékelik a mun-
kát, ami a társadalomban való aktív részvétel eszköze. Egy másik tényező a nyugdíj - a 
szakszervezetek által kiharcolt jog - politikai mivolta, amely lassabban változik, mint az 
emberek hozzáállása az aktivitás-inaktivitás kérdéséhez. Pozitívan hat a női aktivitás 
emelkedése, ami az 55-59 éves korosztályokban a teljes részvételi rátát megemelte, el-
fedve a férfiak aktivitásának csökkenését. Amennyiben ezt a tendenciát sikerülne tovább 
örökíteni a következő korosztályokra is, akkor az időskori részvételi arány visszaesése 
csökkenne. Számos esetben a nyugdíjrendszerek maguk ösztönzik a korai inaktivitást, 
mivel alacsonyan tartják a szükséges minimális korévek számát. Ehhez még az is hozzá-
járul, hogy az aktív idősek későbbi nyugdíja alig tér el a korai nyugdíjba vonulókétól, 
ami nem ösztönözi a munkaerőpiacon maradást. A nyugdíjrendszerek reformja során a 
nyugdíjkorhatárt közvetlenül megelőző évek szerepét fel kellene értékelni, a szükséges 
szolgálati idő meghosszabbításával és az ez évek alatt fizetendő járulék emelésével, ami 
ösztönözne a munkaerő piacon maradásra. Ez azonban az idősek munkalehetőségeinek 
növelése nélkül nem lehetséges. Egyes országokban ezzel szemben a nyugdíjkorhatárt 
közvetlenül megelőző években az emberek nagy része munkanélküli-segélyen él, amiből 
arra lehet következtetni, hogy a korai nyugdíjba vonulás oka a munkahelyek számának 
elégtelensége. 

Az időskori részvételi arányt csökkentő másik fontos tényező az, hogy a munkalehető-
ségek és az időskorú munkavállalók képességei gyakran nem voltak összeegyeztethetők. 
Egy, az Európai Unió által 1995-ben kibocsátott tanulmány szerint azokat az ágazatokat 
jellemezte a korai nyugdíjazás magasabb szintje, amelyekben nagyobb volt a munkával 
járó fizikai megterhelés (például nehézipar, bányászat, építőipar, szállítmányozás). Ezekben 
az iparágakban meglévő tendenciákat tehát csak részben magyarázza a csökkenő munka-
erő-kereslet. A munkaerőpiacon megfigyelhető másik véglet az önfoglalkoztatók (egyéni 
vállalkozók) esete, akik sokkal kisebb valószínűséggel mennek nyugdíjba 65 éves koruk 
előtt, mint az alkalmazottak. 

A munkaerő-piaci részvételt növeli a képzettségi szint emelkedése. 1995-ben a középfo-
kú tanulmányikat befejezők között átlagosan 7 százalékponttal volt magasabb a foglalkoz-
tatás, mint az alacsonyabb végzettségűek között, és ez utóbbiakat összehasonlítva felsőfokú 
szakképesítéssel rendelkező nem diplomásokkal, a különbség 12 százalék pontra nőtt, míg 
a diplomásokhoz képest 22 százalék pontra. A kohorszok képzettségi foka a jövőben is 
emelkedő tendenciát mutat, ami növelheti foglalkoztatási rátájukat. A tényadatok alapján 
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nehéz meghatározni, hogy az alacsonyabb végzettségű emberek azért mennek-e korábban 
nyugdíjba, mert alacsonyabb a termelékenységük, vagy mert foglalkozásuk nem túlzottan 
inspiráló, vonzó. Amennyiben a munkaerőpiac elhagyásának fő oka az elégedetlenség, ak-
kor a képzettség emelkedése csak kismértékben fog pozitívan hatni az idősek részvételére. 

Az idős munkavállalók iránti munkaerő-kereslet változásai 

Az idősek iránti munkaerő-kereslet minden OECD-országban csökkent az elmúlt évtize-
dekben, amelynek számos oka lehet. Ezek között van az alacsonyabb termelékenységük-
re, rosszabb egészségi állapotukra való hivatkozás is, amely nem mindig jogos, hiszen 
már vannak tanulmányok a fentiek negatív hatásának kiszűrését célzó intézkedésekről. 
Warr [1994] például egy négy kategóriából álló keretet mutatott be (3. táblázat). 

3. táblázat 
Az idősek iránti munkaerő-keresletre ható tényezők tipologizálása 

Kategória 

Az alapvető 
képességek 
a korral 
romlanak 

A teljesít-
mény nő 
a tapasz-
talattal 

A korral 
való 
kapcsolat 

A megfelelő munka jellege 

Korhoz kötött igaz nem igaz negatív folyamatos adatfeldolgozás, 
fárasztó fizikai munka 

Korral változó igaz igaz semleges képzett kétkezi munka 

Korsemleges nem igaz nem igaz semleges nem nagy megterheléssel 
járó munkák 

Korközömbös nem igaz igaz pozitív tudásalapú kötetlen 
foglalkozások 

Forrás: Warr [1994], 

A négy kategória közül az első kettő szélsőséges eseteket takar. A korhoz kötött munka 
olyan tevékenység, amely monotonitást tűrő személyek számára a legjobb, míg a korral 
változó teljesítménnyel járó tevékenységek esetén a tapasztalattal nő a teljesítmény, vál-
tozatosak, ilyenek például az értékesítői vagy a felügyelői feladatok. A korsemleges munka 
a két szélső eset között helyezkedik el, az elvégzéséhez szükséges képességek a korral 
nem változnak és mivel rutinjellegű, ezért a tapasztalat nem ronthatja a teljesítményt. A 
korközömbös munkákban a fizikai vagy információfeldolgozási képességek jelentős rom-
lása jól ellensúlyozható a megszerzett tapasztalatokkal, így érdemes az ilyen területeken 
dolgozókat tovább alkalmazni. 

A hosszabb távú alkalmazás alapvető feltétele a vállalatokon belül a karriertervezés 
kiterjesztése. Az idősebb dolgozókat a korhoz kötött foglalkozásoktól a korsemleges 
vagy korközömbös foglalkozások felé kell mozgatni. A három műszakos munkarend 
alóli felmentés, a kötetlen munkaidő bevezetése vagy a szervezői, felügyelői feladatok 
idősekre osztása mind növeli az idősebb munkavállalók hatékonyságát. Az idős munka-
vállalóknak azonban komoly megterhelést jelent a munkahely, a feladat megváltozása, 
mivel alkalmazkodóképességük jelentősen csökken. Vannak munkavállalók, akik lefoko-
zásnak tartják korábbi pozíciójuk feladását, miközben ez saját érdekük is lenne. Tehát a 
munkahelyi vezetőknek nagyon fontos szerep jut az idősek szaktudásának hasznosításá-
ban és a munkahely-, illetve a feladatváltás előkészítésében és lebonyolításában. 
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Egy másik lehetőség az idősek bevonása az iskolarendszeren kívüli képzésbe. Amennyi-
ben a foglalkozásokat a 3. táblázat szerint besorolnánk, sokkal könnyebb lenne az idősek 
képzését megtervezni. A korfüggő és a korsemleges foglalkozások esetén a további kép-
zés nem javítja az idősek foglalkoztatási esélyeit, tehát nem kifizetődő. A korral változó 
és a korközömbös tevékenységek esetén azonban érdemes beiskolázni a már nem fiatal 
munkavállalókat, mivel képzésük megtérül. A korközömbös tevékenységek esetén az is 
fontos kérdés, hogy az alkalmazó vállalat mennyire képes felhasználni, integrálni az idős 
munkatárs új tapasztalatait, tudását. 

A vállalatok elsősorban fiatal alkalmazottaik képzésére fordítanak pénzt, mivel az idő-
sek esetén a korral együtt csökken a képezhetőség is, valamint a közeli nyugdíj miatt a 
megtérülési idő sem hosszú. A nemzetközi felnőttkori műveltségi felmérések szerint a 
40-65 évesek esetén a képezhetőség nem romlik olyan mértékben, mint amennyire a 
vállalatok feltételezik. Sőt, amennyiben a tudást minden nap használják, azaz folyamatos 
a gyakorlás, a tudásleértékelődés alacsonyabb mértékű. Figyelembe kell venni ugyanak-
kor, hogy a fiatalokra kidolgozott képzési formák az idősek esetén nem alkalmazhatók. 

A vállalatok által felvetett másik problémát, a megtérülési idő rövidségét az empirikus 
adatok nem igazolják. A kilenc vizsgált országból hatban azon munkások száma, akik öt 
év múltán is korábbi munkaadójuknál dolgoztak, magasabb volt a 45 évnél idősebbek 
között, mint a fiatalok esetében. A gyors technológiaváltások korában ez különösen igaz-
zá teszi, hogy érdemes az időseket képezni. Sokszor azonban maguk az idősek a 
memedzsmenttel összejátszva akadályozzák a képzést, mivel félnek tőle. Hosszú távon a 
munkavállalók között az idősek aránya olyan jelentősen fog emelkedni, hogy minden-
képpen meg fogja érni a vállalatok számára, hogy képezzék őket, s az új tudásukat 
igénybe vegyék. 

A keresleti oldalon szintén visszafogó hatású az idősek megváltozott produktivitása és 
a megemelkedett munkaerőköltség. Az idősek többet keresnek, mint a fiatalok, ezért a 
vállalkozások nagyon sokszor a bérköltség megtakarítását remélik az idős alkalmazott 
elbocsátásától, akinek a helyét olcsóbb bérű fiatallal töltik be. A kor-kereset U alakú 
görbéi az adatok alapján csak kisebb mértékű emelkedést mutatnak 50 éves kor felett. 
Néhányan támadják az idősebbek bérének növelése melletti érveket, nevezetesen, hogy 
ezzel a cégek a hatékonyság növelésére kívánnak ösztönözni. Az, hogy a fiatalok bére 
elmarad teljesítményüktől, míg az időseké meghaladja azt, valóban nem ösztönzi a cége-
ket az idősek foglalkoztatására. 

Az elöregedés kezelésének eszközei az OECD-országokban 

Az Egyesült Nemzetek Szervezete 1999-et az idősek évének nevezte ki, amely jelzi, hogy 
az elöregedéssel nemzetközi szinten is foglalkoznak. A nemzetközi szinten készített fel-
mérések szerint az idősek egészségének megőrzése érdekében kevés erőfeszítést tesznek 
a vállalatok, közülük a leggyakrabban a nagy cégek foglalkoznak nyugdíj előtt álló alkal-
mazottaik egészségi állapotával és munkavégzésével. Az Egyesült Királyságban több, az 
egészség megőrzését és a rugalmas munkavégzést lehetővé tevő intézkedést hoztak. Ola-
szországban az egészség megőrzése mellett a képzésre helyezik a hangsúlyt. Belgiumban 
és Franciaországban a rugalmas munkavégzés elsődleges fontosságú. 

A problémák és annak ismeretében, hogy az elöregedés a prosperitást is veszélyezteti, 
az OECD hét vezérelvet dolgozott ki a reformintézkedések meghozatalára és megvalósí-
tására. A reformok többsége a pénzügyi problémákkal foglalkozik, azaz a nyugdíjrend-
szerek állapotával, a pénzügyi konszolidációval, az egészségügy és az ápolási szolgála-
tok finanszírozásával. Egyre hangsúlyosabbá válik az idősek foglalkoztatása, képzése is. 
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A 4. táblázat mutatja, hogy számos országban a hozott intézkedések három kört ölelnek 
fel. Egyrészt a korhatár emelkedett, másrészt az idősek átképzése került előtérbe, har-
madrészt foglalkoztatásukat is támogatják pénzügyi eszközökkel. Kevés olyan ország van, 
amely a munkáltatók támogatásával a munkaerő-piac keresleti oldalán kívánna beavat-
kozni. A karrier tudatos tervezése pedig még ritkább. 

A cikk végkövetkeztetése az, hogy a demográfiai trendekből fakadó elöregedést a 
vizsgált országok erőforrások bevonásával és a képzési struktúra átalakításával jól tudják 
ellensúlyozni. Az idős munkavállalók munkaerőpiacon való tartásának pedig a legfonto-
sabb eszköze a karriertervezés, amelynek jelenleg még nincsenek hagyományai. 

Az elöregedés és hatásai a munkaerőpiacra a magyar szakirodalomban 

A magyar szakirodalom nem foglalkozik kiemelten a nyugdíj előtt állók aktivitásának 
kérdésével. A probléma hátteréül a következőket kell ismernünk. 

1990 után az öregségi és a rokkantsági nyugdíj jelentette az elsődleges menedéket a 
munkanélküliség elől. Az 1995-öt megelőző időszakban ez elfogadott, sőt a politika által 
hallgatólagosan támogatott kilépési mód volt a munkaerőpiacról. Az 1990-es évek köze-
pétől azonban a felmerülő gazdasági problémák miatt egyre inkább előtérbe kerültek a 
nyugdíjrendszer finanszírozhatóságának kérdései. Az 1997-es új nyugdíjtörvénnyel lé-
pett életbe a magánnyugdíj-pénztári rendszer - a munkaerőpiacra újonnan belépők szá-
mára kötelező belépéssel. 1998 és 2002 között ezt a kötelező belépést eltörölték, majd 
visszaállították. A tőkepiacok mozgása és a demográfiai tényezők alakulása viszont már 
ma is a tőkefedezeti rendszerekben rejlő problémákat jelzik elő, amit Augusztinovics és 
szerzőtársai [2002] átfogó elemzésükben is kimutatnak. A szakmai vitának nem a nyug-
díjrendszer egyes típusai közötti hatékonyságeltérés a legfőbb tárgya, hiszen számos or-
szágban működnek vegyes rendszerek, hanem a járulékfizetés és a járadékfizetés össze-
függései. A politika viszont egyértelműen foglalt állást a tőkefedezeti rendszer bevezeté-
se mellett, amelynek hatékonysága nem ismert. 

A nyugdíj előtt állók átlagos aktivitása 1995 után sem emelkedett számottevően, mivel 
a különböző korhoz és szakmához kötött kedvezmények és a nyugdíj előtti munkanélkü-
li-járadék segítségével továbbra is sokan „menekültek ki" a munkaerőpiacról idő előtt. 
Az 1997-ben életbe lépett LXXXI. törvény szerint mind a nők, mind a férfiak nyugdíj-
korhatára fokozatosan emelkedik, majd egységesen 62 év lesz. A munkaerő-piaci keres-
let alakulása viszont továbbra is a nyugdíjba vonulásra ösztönzi az 55 év felettieket. A 
keresleti oldal erősítése érdekében a kormány 2004-től a hátrányos helyzetű munkaválla-
lók, közöttük az 55 év felettiek bére után fizetendő közterheket csökkentette, így segítve 
alkalmazásuk kiterjesztését a nyugdíjig. Ezenkívül az atipikus munkavállalási programok 
bevezetése szintén az aktivitás megőrzését szolgáló intézkedés, bár ennek a nyugdíj előtt 
állókra vonatkozó hatása kérdéses. 

A kormány a 2004. évi CXXII. törvénnyel 2005. január l-jén léptette életbe a köz-
tisztviselői és közalkalmazotti karra vonatkozó prémiumévek programját. Ez kettős hatá-
sú. Egyrészt papíron - a felmondás alternatívájaként - a nyugdíj előtt állók nyugdíjig 
vagy előnyugdíjig való foglalkoztatását teszi lehetővé, a korábbi bér 60 százalékáért, 
csökkentett munkaidőben. Másrészt burkolt célja a közszféra állományának csökkentése. 
A fentiek eredményeképpen a nyugdíj előtt álló, a programban részt vevő munkavállaló 
számára az utolsó, szolgálati időbe beszámításra kerülő évek jövedelme jelentősen csök-
ken, ami mind nominális, mind reálértéken csökkenti az induló nyugdíját. Ez pedig a 
költségvetés kiadásainak visszafogása érdekében történik, a nyugdíjba vonulók helyzeté-
nek rovására. A program látszólag önkéntes, valójában szinte egyetlen kiutat jelent az 
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idősebb köztisztviselők és közalkalmazottak számára, mivel számos képességgel - mint 
számítógépes ismerettel, idegennyelv-tudással - nem rendelkezve, számukra lehetetlen a 
munkaerőpiacon az elhelyezkedés. 

Tehát törvények és rendeletek léteznek Magyarországon az idősek aktivitásának meg-
hosszabbítása érdekében, ugyanakkor ezek hatása csak a jövőben mutatható ki. A cikk-
ben ismertetett képzési, illetve karriertervezési lehetőségek még nem jellemzők Magyar-
országon. A képzés általában kétféle típusú. Egyrészt a szakképzetlenek vagy elavult 
ismeretekkel rendelkezők esetén új szakma tanulására terjed ki. Másrészt a szellemi al-
kalmazottak esetén elsősorban a számítógépes ismeretek megszerzésére, részben pedig 
nyelvtanulásra vonatkozik. 

A magyar szakirodalomból három, többé-kevésbé a témába vágó cikket kell megemlí-
teni. Köllő [2002] a társadalom elöregedésének gyorsulása és az 1990 után bekövetkező 
tudásamortizáció magyarországi jelenségeinek elemzése során kitér az 50 év felettiek 
helyzetének elemzésére, amelyet képzettségi fok szerint is külön-külön értékel. A szak-
munkások esetében a lecsúszás mindössze 4-5 százalékpontot jelent, a középiskolát érett-
ségivel befejezőknél 7-8 százalékpontot. Legnagyobb mértékben az egyetemet, főiskolát 
végzettek, ezzel pedig speciális tudást szerzettek helyzete romlott, relatív keresetük 20 
százalékpontot esett. Az 1998-ban közvetlenül nyugdíj előtt állók helyzete ugyanakkor 
még mindig jobb volt, mint a náluk 5-10 évvel fiatalabbaké, mivel ez utóbbiakat a korha-
táremelés már érinti, és az idősebb korcsoportok nagyobb része már korábban nyugdíjba 
menekült. A munkaerőpiac keresleti oldalát jellemezésével a már fentebb megállapította-
kat erősíti meg, azaz az idős munkavállaló még ha képzettebb is fiatalabb társával szem-
ben, hátrányban van. 

Frey [1997] a Tárki-vizsgálat keretében kutatta a nők munkaerő-piaci helyzetét. Ta-
nulmánya azonban nemcsak a nők, hanem a férfiak között fellépő változásokat is elemzi. 
A demográfiai adatok alapján Magyarországon is kimutatható a lakosságon belül az 55 
évesek és idősebbek arányának növekedése. A gazdaságilag nem aktív, nyugdíjas nők 
lélekszáma 1990-ről 6 év alatt 80 százalékponttal emelkedett, míg a férfiak esetében a 
változás 60 százalékpont többlet. A különbség részben az alacsonyabb női nyugdíjkorha-
tárnak is betudható. Vagyis Frey igazolta az 1990 utáni tendenciákat. 

Végül említést kell tennünk a Polónyi-Timár [2002] előrejelzéséről, mely az 1950 óta 
meglévő adatok alapján mutatja be a lehetséges munkaerő-piaci pályákat 2050-ig. Számí-
tásaik szerint az 55 éves és idősebb foglalkoztatott férfiak száma 100 százalékkal fog 
nőni 50 év alatt 2000-t követően, míg a nők esetén 150 százalék lesz az emelkedés 
mértéke. Ez annak is köszönhető, hogy a demográfiai hullámvölgy miatt csökken az 55 
év alattiak lélekszáma, így a munkaerőpiacon „szükség lesz" idősebbekre is, azaz nő 
irántuk a kereslet. 

Tehát a hazai irodalomban kevés az utalás az időskori képességek-készségek változá-
sának és a foglalkoztatás összefüggéseinek elemzésére. Jelenleg a munkaerő-piaci jelen-
ségek a már meglévő statisztikákból kiszűrhető alakulásával foglalkoznak, míg vállalati 
felmérésekre, interjúkra is szükség lenne, hogy a keresletoldali erőfeszítések, tevékeny-
ségek felszínre kerüljenek. 

* 

Az elöregedő társadalom problémája fontos témája a szociológusok és közgazdászok 
széles táborának, mivel ez mind társadalmi, mind gazdasági téren jelentősen befolyásolja 
a jövő alakulását. A téma fontosságát jelzi, hogy az ENSZ és az OECD vezető szerveze-
tei irányelveket dolgoztak ki az ageing témakörre és a vele járó problémák kezelésére. 
Számos országban tettek már kisebb-nagyobb erőfeszítéseket a negatív hatások fékezésé-
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re, kiküszöbölésére. Az ismertetett cikk szerzője szerint számos országban megvannak a 
szükséges erőforrások az idősek bevonására, az elöregedéssel járó többletkiadások finan-
szírozhatók. Magyarországon azonban ennek még nem alakult ki, talán a gazdasági át-
alakulásból következően nem is alakulhatott ki a kultúrája. A jelenlegi szakirodalom 
hiányos, felmérések nem készülnek. A meglévő adatbázisokra építve viszont jelentős 
elemzéseket készítettek már az átmenet idején tapasztaltakról. 2004 folyamán már szület-
tek törvények és rendeletek az idősek munkaerőpiacon való aktív elhelyezése érdekében, 
ezek hatását azonban csak 5 -10 év múlva értékelhetjük. 
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Population, employment, pensions 

Mária Augusztinovics 

There seems to be a general anxiety concerning the future of pension systems, the ben-
efits of future pensioners - sometimes even the concept of 'collapse' is invoked. Often 
the demographic 'time-bomb', the ageing of the population is cited as the cause and 
pension privatization as the unique solution. This paper argues that these are less impor-
tant factors, while the real challenge is the low level of employment. 

Primary-school segregation II. The process of primary-school segregation in 
Hungary and performance differences between schools 

Gábor Kertesi and Gábor Kézdi 

The paper looks at how segregation mechanisms in the primary-school system can aggra-
vate social inequality. School segregation (teaching students with different social back-
ground in different schools or different classrooms) can emerge in many ways. It can be 
initiated by local authorities, but laissez-faire or universal-voucher system is also likely 
to lead to segregation if parents are free to choose schools and schools are free to choose 
students. There are documented cases of segregation in the first way in Hungary, but the 
second way is even more important, as the Hungarian primary-school system is close to 
a universal-voucher model. Based on economic theory and international evidence, the 
paper argues that in a segregated environment, children from disadvantaged families are 
bound to receive education of a lower quality than they would in a more integrated 
environment. Besides peer effects, lower-quality teaching in classrooms with more dis-
advantaged students is a necessary consequence if teachers are not compensated for the 
extra work - as they are not in Hungary. Hungarian data are scarce, but the available 
evidence suggests that primary schools have become more unequal since 1989, which 
has led to more unequal student outcomes. Correlation of family background and student 
outcomes is extremely strong in Hungary, by international comparison. Unequal primary 
schooling is probably an important factor in creating that correlation. Hungarian primary 
schools therefore play a significant role in increasing inherited inequality, which is clearly 
detrimental for efficiency and moral reasons. The theoretical arguments of Part I are 
followed here by a summary of experience in Hungary relevant to the trends in school 
segregation. 
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The regional position and economic effects of foreign direct investment 
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investment of operating capital and regional economic development. The authors present 
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used to examine the contribution of FDI to economic inequality and its space-forming 
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Lisbon Strategy of the EU. We find that solid finances, reliance on foreign direct invest-
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nents of success. The book also addresses the two 'extreme' cases of Russia and China, 
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Innováció - a verseny szemszögéből 

Az innováció és a növekedés versenyzői modelljét állandó mérethozadék mellett mu-
tatjuk be. A korábbi állandó mérethozadékú növekedési modellek nem tudták a tech-
nológiai innovációkat kezelni. Az endogén innováció jelenlegi modelljei pedig a nö-
vekvő mérethozadék és a monopolisztikus piac együttes feltevéseire épülnek. Amel-
lett érvelünk, hogy az ötleteknek csak annyiban van értékük, amennyiben javakban 
vagy az emberek fejében megtestesülnek, és közgazdaságilag indokolatlan az a köz-
keletű feltevés, miszerint az ötletek költség nélküli „átterjedéssel" (spillover) közve-
títődnek. Azt állítjuk, ha a terjedés nem költségmentes, akkor a versenyzői - azaz 
szerzői jogvédelem és szabadalmak nélküli - egyensúly kizárólag azért térhet el az 
első legjobb (first best) allokációtól, mert az ötletek oszthatatlanok, nem pedig a nö-
vekvő mérethozadék miatt. Elképzelhető, hogy az oszthatatlanság következtében 
társadalmilag hasznos ötletek nem valósulnak meg olyankor, amikor az új ötletek a 
régiekre épülnek, ám a szellemi monopoljogok állami biztosításával még kevesebb 
lesz a megvalósult innováció. A verseny melletti innováció általunk felépített elméle-
te két szempontból is lényeges. Az egyik, hogy megérthessük, miért bővelkedik in-
novációkban szerzői jogvédelem és szabadalmak biztosítása nélkül is sok mai és 
régi piac. A másik, hogy megértsük az állam által garantált szellemi monopóliumok -
a szerzői jogvédelem és a szabadalmak formájában - járadék utáni hajszát (rent 
seeking behaviour) gerjesztenek, amely társadalmilag nem kívánatos lehet.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: 034, 040. 

Bevezetés 

A cikk a technológiai változások - új termékek és termelési eljárások feltalálása és azt 
követő alkalmazásuk - elméletével foglalkozik tökéletes verseny feltevése mellett. A tech-
nológiai változások történetének nagy részét a szerzői jogvédelem (copyright), a szaba-
dalmi védettség és jogilag garantált más monopoljogok hiánya jellemezte, ezért fontos 
megértenünk, hogy nem szabályozott gazdasági körülmények között az innováció mi-
képpen megy végbe. Amellett érvelünk, hogy sem a feltaláló monopolerejét, sem nem 
árazott (unpriced) külső gazdasági hatásokat (externáliákat) nem kell feltételeznünk a 
folyamat megértéséhez. Ennek pedig az az egyszerű oka, hogy az ötleteknek csak annyi-

* Ez az anyag az MTA Közgazdaságtudományi Intézete fennállásának ötvenedik évfordulójára rendezett 
Gazdasági növekedés és fejlődés című konferenciára készült. Mindkét szerző köszönettel tartozik a National 
Science Foundationnek, valamint Boldrin a University of Minnesota „Grants in Aid" programjának pénz-
ügyi támogatásukért. 

Michele Boldrin, University of Minnesota. 
Dávid K. Levine, University of California Los Angeles. 
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ban van értékük, amennyiben javakban vagy az emberek fejében testesülnek meg. Az a 
közkeletű feltevés, amely szerint az ötletek költség nélkül terjednek el, közgazdaságilag 
nem indokolt. Megmutatjuk, hogy amennyiben az elterjedésnek vannak költségei, akkor 
a versenyzó'i egyensúly kizárólag azért térhet el az első legjobb (first best) allokációtól, 
mert az ötletek oszthatatlanok, és ez az oszthatatlanság az, ami néha akadályt jelenhet a 
hatékonyság útjában, nem pedig a növekvő hozadék vagy a külső gazdasági hatások 
(externáliák). Továbbá bár elképzelhető, hogy az oszthatatlanság következtében, amikor 
az új ötletek régiekre épülnek, társadalmilag hasznos ötletek parlagon maradnak, a szel-
lemi monopoljogok állami garantálása kevesebb innovációhoz vezethet, mint a szabad 
verseny. Az általunk felépített verseny melletti innováció elméletét azért tartjuk lénye-
gesnek, mert segít megérteni, miért dúskál szerzői jogvédelem, szabadalmi védelem és 
egyéb szellemi monopoljogok biztosítása nélkül is innovációkban sok mai és régi piac. 
Rávilágít arra is, hogy ezek - a szerzői jogvédelem, szabadalmi jogok stb. - miképpen 
gerjesztenek egy olyan járadék utáni hajszát, amely társadalmilag esetleg nem kívánatos. 

A klasszikus közgazdászok azt hitték, hogy a technológia változások csak korlátozot-
tan gátolhatják meg a csökkenő határhaszon törvényének érvényesülését, ezért jósolták 
meg egy stagnáló (stationary) állapot állandósulását. Mivel azonban a gazdasági növeke-
dés még soha nem látott ütemben folytatódott, a technológiai haladás központi szerepe 
elismerést nyert. Az egyetlen említésre méltó Schumpeter kivételével a legtöbb korai 
kutató megelégedett az események verbális kommentálásával, vagy pedig az exogén tech-
nológiai változások feltevését megfelelő közelítésnek tartotta.1 Lucas [1988] és Romer 
[1986] hozzájárulásának köszönhetően aztán a tartós növekedés okai ismét az elméleti 
vizsgálódások kereszttüzébe kerültek. Arrow és Shell által felhozott érveket továbbfej-
lesztve és kiterjesztve ők, más szerzőkkel karöltve, amellett érveltek, hogy kizárólag a 
csökkenő mérethozadék és a tökéletes verseny együttes feltevését feloldó modellek képe-
sek megfelelően ábrázolni a tartós növekedést és az endogén technológiai változást. így 
például Romer azt írja: „ ...a döntő fordulatot a növekedési elméletekben a nem fizikai 
jellegű (intangible) tőkejavak határtermelékenységének növekvő voltára vonatkozó felte-
vés hozta" (Romer [1986] 1004. o.) 

A későbbiekben Jones-Manuelli [1990] és Rebelo [1991] rámutattak, hogy ha valaki 
az állandó mérethozadékú Neumann-modell hasznosságmaximalizáló változatát használ-
ja, akkor tartós növekedést kap. Ezekben a modellekben a technológia linearitása egy 
adott tőkejószágból korlátlan felhalmozást enged meg. Ők és más szerzők is eltekintettek 
azonban új árucikkek, és új termelési eljárások figyelembevételétől, munkáikban mindig 
állandó mérethozadékú technológia és korlátlan verseny feltételezéseivel éltek. A leg-
több kutató az endogén technológiai változások vizsgálatához a monopolisztikus verseny 
modelljeit alkalmazta, például a Dixit-Stiglitz [1977] modellt. Annak leírásához pedig, 
hogy melyek a technológiai változások hatásai, és miképpen kerül sor az innovációk 
bevezetésére, növekvő mérethozadékot tételeztek fel. Nem túlzás kijelenteni, hogy álta-
lános vélekedés szerint az endogén innováció és növekedés kérdését lehetetlen értelme-
sen kezelni a tökéletes verseny feltevése mellett. 

Ebben a cikkben megcáfoljuk ezt a hitet, és megkíséreljük a technológiai innovációkat 
a verseny feltételei mellett vizsgálni. 

1 Van ugyan néhány, ám annál inkább említésre méltó kivétel: ők jó néhány évtizeddel előre megjósolták 
az események menetét. Közülük leglényegesebb Arrow [1962] és Shell [1966], [1967], akikre a későbbiek 
során még visszatérünk. 
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Az innováció közgazdasági modellezése 

Az endogén gazdasági innováció kreatív, szándékos erőfeszítés eredménye. Gyakran han-
goztatják, hogy a kreatív erőfeszítésnek - az ötletek kitalálásának és ezek javakban való 
megtestesülésének - állandó költségekkel kell járniuk. Ezért úgy vélik, hogy a versenyzői 
piac összeegyeztethetetlen az új ötletek kifejlesztésével, sőt egyenesen káros azokra nézve. 
Mi viszont amellett érvelünk, hogy az új ötletek kidolgozásának helyes modelljében nincse-
nek állandó költségek, hanem az oszthatatlanság (indivisibility) egyfajta elsüllyedt (sunk) 
költséggé válik. Nincs igazán okunk feltételezni, hogy a verseny nem képes megbirkózni 
az elsüllyedt költségek kezelésével. Az egész probléma, ha van egyáltalán, az oszthatatlan-
ság kérdésén áll vagy bukik: kiforratlan, félkész ötletek aligha használhatók valamire. 
Arrow [1962] ugyan felhívta a figyelmet az oszthatatlanság szerepére az innovációk megér-
tésében (609. o.), de elemzésében később elsősorban az eltulajdoníthatóság és a bizonyta-
lanság kérdéseire helyezte a hangsúlyt. Az eltulajdoníthatóság kérdésével mi is foglalko-
zunk a következőkben, a bizonytalansággal azonban nem. A mi modellünkben a környezet 
determinisztikus, ám minden alapvető eredmény átültethető olyan esetre, ahol a bizonyta-
lanság hagyományos formái hatnak az innovációs technológiára. Az oszthatatlanság vizs-
gálatát ott folytatjuk, ahol Arrow abbahagyta: nevezetesen úgy tekintjük, mint az innováci-
ók versenyzői piaci árazásának lehetséges akadályát. Arra a következtetésre jutunk, hogy 
egy ilyenfajta oszthatatlanságnak nem kell lényeges problémát jelentenie. Hasonlóan Hellwig-
Irmen [2001] is megfigyelte, hogy ha egy feltalálónak kizárólagos hozzáférési joga van egy 
bizonyos szigorúan csökkenő hozadékú technológiához, és nem gyakorolja a termelési 
monopóliumát, attól még létrejönnek innovációk. Azonban Hellwig és Irmen azt állítja, 
hogy a termelési technológiák állandó költségekkel járnak, és ami még fontosabb, azt is 
feltételezi, hogy a találmányok némi késedelem után költségmentesen elterjednek. Anélkül 
tehát, hogy fizetni kellene magáért az ötletért vagy az emberekért és javakért, amelyekben 
testet öltöttek. A következőkben amellett érvelünk, hogy az ötletek valahogyan megteste-
sülnek, és ezek közvetítése igenis költséges, így nincs lényeges elterjedési externália. S épp 
mivel nem engedjük meg az ingyenes átvételt - Hellwigtől-Irmen [2001]-tői eltérően - meg 
tudunk határozni olyan körülményeket, amelyek mellett a versenyzői egyensúly az első 
legjobb kimenetelhez vezet. A közgazdasági irodalom tekintélyes része egyetért azzal, 
hogy az innováció és a monopóliumjogok biztosítása között szoros kapcsolat létezik (Aghion-
Howitt [1992], Grossman-Helpman [1991], Romer [1990a], [1990/;]). Ebben a gondolat-
körben új termékek és új technológiák bevezetésére azért kerül sor, mert az egyes vállalko-
zók igyekeznek minden jövedelmező lehetőséget megragadni. Ezek a jövedelmező lehető-
ségek pedig a monopolerejük biztosítása révén keletkeznek. Mi is feltesszük, hogy a vállal-
kozók igyekeznek minden jövedelmező lehetőséget felkutatni, azonban a korai irodalom-
mal szemben sem a monopolisztikus verseny, sem pedig a növekvő mérethozadék feltéte-
lezésével nem élünk. Ha nincs oszthatatlanság, akkor a technológiai halmaz egy konvex 
kúp, és a versenyzői egyensúly hatékony. Technológiai haladás azért történik, mert a vál-
lalkozók hasznosnak tartják a találmányokat, az új javak termelését, valamint új termelési 
eljárások bevezetését. Jóllehet a bekövetkező egyensúlyban a vállalkozók nem feltétlenül 
realizálnak profitot, mégis a profit reménye ösztönzi az innovációt. 

Mivel azt állítjuk, hogy vannak olyan gazdaságok, amelyekben a verseny a szabadalmi 
és szerzői jogvédelem nélkül is az első legjobb allokációt adja, annak eldöntése, hogy 
vajon a találmányok utáni állami monopóliumok biztosítása a második legjobb allokáció-
e, inkább empirikus, mint elméleti kérdés. Meghökkentően kevés empirikus tanulmány 
foglalkozott azonban ezzel a kérdéssel. Informális bizonyítékok sora azt mutatja, hogy az 
innováció jól összefér a versennyel, és hogy a monopóliumok állami biztosítása inkább 
vezet egy társadalmilag költséges járadék utáni hajszához, mintsem támogatná az inno-
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vációt és a növekedést. Úgy véljük, óvatosságra kell inteni az állam által garantált mono-
póliumokkal szemben. Lássunk három példát ennek igazolására! Az első a szerzői jogvé-
delemmel kapcsolatos. Arnold Planttól megtudhatjuk, hogy „A 19. században az Egye-
sült Államokban bárki szabadon lemásolhatott egy külföldi kiadványt", a szerzőnek fize-
tett jogdíjak nélkül. Ez a dolog nagyon nyugtalanította Charles Dickenst, akinek művei, 
más angol szerzők munkáihoz hasonlóan, széles körű olvasottságnak örvendtek az Egye-
sült Államokban. Ám „az amerikai kiadók jövedelmezőnek tartották megállapodni az 
angol szerzőkkel. Az 1876-1878-as kongresszusi bizottsági iratok tanúsága szerint az 
angol szerzők többet kaptak az amerikai kiadóktól könyveik eladása után ott, ahol nem 
volt szerzői jogvédelem, mint Angliában a szerzői jogdíjak (royalties) alapján". A máso-
dik eset a szabadalmakkal védhető találmányokat érinti (Plánt [1934]). George Stiglertől 
tudjuk, hogy „lehet haszon - méghozzá nem is kevés - a sikeres versenypiaci találmá-
nyokon. Például a postai úton történő rendelések kialakítása olyan innováció volt, amely 
óriási hatást gyakorolt a vidék és a kisvárosok kiskereskedelmére az Egyesült Államok-
ban. Az újítók, egyikük azt hiszem, Aaron Montgomery Ward volt, aki megnyitotta az 
első általános kereskedelmi raktáráruházat 1872-ben; a másik pedig Richárd Sears, aki 
tizennégy évvel később kezdett tevékenykedni ugyanezen a területen. Searsnek csodála-
tos kereskedelmi tehetsége révén gyorsan sikerült cégét az elsők közé emelni. O maga 
szerény vagyonra tett szert, míg partnere Rosenwald hatalmasra. Egyáltalán nem léteztek 
még a szokásos monopolisztikus praktikák vagy a szabadalmak, és mindig számolniuk 
kellett riválisok megjelenésével az iparágon belül, illetve más szektorokból (például áru-
házak, helyi kereskedők), akik majdnem tökéletes helyettesítőket kínáltak. így a nagy 
cégek árdiktáló hatalma elenyésző volt." (Stigler [1956].) A harmadik eset a szabadalmi 
törvények korai amerikai tapasztalatát idézi. Azon kevés tanulmányok közül, amelyek a 
szabadalmak innovációt előmozdító szerepe mellett érvelnek, az egyik Lamoreaux-Sokoloff 
[2002] tanulmánya. Ebben a szerzőpáros a 19. század végén és a 20. század elején 
született szabadalmakat vizsgálta. Azt állították, hogy az innovációk száma jelentősen 
megugrott a szabadalmi rendszerben 1836-ban bekövetkezett változásoknak köszönhető-
en. Hogy melyek voltak ezek az innovációs robbanáshoz vezető változások? Az 1836. 
évi új rendelkezések alapján „műszaki szakemberek alaposan átvizsgálták a szabadalmi 
kérvényeket azok újdonság tartalma, és az igénybejelentés jogosságát illetően", azaz 
korábban ezekkel nemigen foglalkoztak. Más szóval: a robbanást előidéző változás egy 
olyan jogi módosítás volt, amely nehezebbé tette a szabadalmak megszerzését. Ez a 
megfigyelés óvatosságra inti azokat, akik úgy vélik, egy szigorú szabadalmi rendszer 
kedvezően hat az innovációra, mivel a szabadalmi hivatalok éppúgy hajlamosak a saját 
részesedésük lefölözésére, mint más állami intézmények. 

A találmányok árazása 

A gazdasági innovációt két részre szokás tagolni. Az első szakasz, a kutatás-fejlesztés, az 
új termékek vagy új eljárások kifejlesztését célozza. A második szakasz már a tömegter-
melés, amikor az eredeti prototípus számtalan másolatát gyártják és terjesztik. Az első 
szakasznak van minimális méretre vonatkozó követelménye: ha adott az új termék vagy 
eljárás célul kitűzött minősége, legalább egy prototípust le kell gyártani, akár fogyasztá-
si, akár tőkejószágról van szó. Ez a minimálisméret-követelmény megfelel egy kezdeti 
oszthatatlanságnak. Létezik egy szigorúan pozitív alsó korlátja az erőforrások mennyisé-
gének, amelyeket valamely innovációra fordítani kell. Miután az első szakasz befejező-
dött, és az új ötlet néhány termékben már megtestesült, megkezdődik a nagybani terme-
lés, alacsony és gyakorlatilag állandó határköltségen. A jövőbeli félreértések elkerülése 
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érdekében hangsúlyozzuk, hogy „a termékben megtestesülő új ötlet" kifejezés vagy a szó 
szoros értelmében vett új terméket, vagy a termeléshez szükséges eszközöknek a halma-
zát, vagy az innováció újraelőállításához szükséges - az emberek fejében, árukban testet 
öltő - tudástömeget jelenti. 

Egyetértünk ezzel a közkeletű leírással. A két szakasz - az innováció és a tömegterme-
lés - közti különbség még élesebbé tehető abban a szélsőséges esetben, ha feltesszük, 
hogy a találmány megszületése után maga az új ötlet az, amely másolásra, terjesztésre 
kerül. Művészi munkák esetében például csak magának az új üzenetnek a másolása, 
terjesztése számít, nem pedig a közvetítő eszközök. (A médium nem azonos az üzenet-
tel.) A találmányok termelésének és terjesztésének egyfajta modelljében szokás kezdeti 
állandó költségeket feltételezni. Ez úgy írható le technikailag, hogy az ötletek szabadon 
terjedők (nonrivalrous): ha egyszer megszülettek, bármely más vállalkozó külön költség 
nélkül felhasználhatja őket. Legalábbis Shell [1966] és [1967] óta ez az alapvető feltevés 
húzódik meg a növekvő hozadék-monopolisztikus versenymegközelítés mögött. így pél-
dául a Newton-Leibniz-formulát rengetegen használhatják velünk egyidejűleg. Ez a meg-
állapítás helytálló, mi mégis elszakadunk ettől a közkeletű nézettől, mivel úgy vél-
jük, irreleváns az innováció közgazdaságtana szempontjából. Ami közgazdaságilag lé-
nyeges, az nem az anyagtalan tárgy: a Newton-Leibniz-formula, hanem az, hogy mi 
személy szerint tudjuk, ismerjük azt. Csak az emberekben, gépekben és termékekben 
testet öltött ötleteknek van gazdasági értékük. Másként megfogalmazva: közgazdasági 
innováció szinte sohasem az új ötletek átvételéről szól, hanem az árukban és eljárásokban 
megtestesülő új ötletek termeléséről. Azok az elképzelések, amelyek nem öltenek testet 
emberekben vagy termékekben, nem számítanak. Ez érvényes mindazokra a csodálatos 
ötletekre, amelyeket még nem fedeztek fel, vagy ugyan kitaláltak, de feledésbe is merül-
tek, mivel nem jelentek meg kézzel foghatóan termékekben vagy emberi tudásban. Mind-
ezek közgazdasági szempontból nem léteznek. Ha kellő alapossággal megnézzük, ugyan-
ez igaz a már felfedezett és használatban lévő találmányokra is, kizárólag annyiban van 
gazdasági értékük, amennyiben valakiben vagy valamiben testet öltöttek. A mi model-
lünk ennek az egyszerű megfigyelésnek a szerteágazó következményeit veszi sorra. Ez 
az eddig elfogadott elmélet elvetéséhez vezet, amely szerint „egy gazdaságban, ahol a 
technikai tudás árucikk, ott a klasszikus jóléti gazdaságtan alapfeltevései megsérülnek, és 
a verseny Pareto-optimalitása nem biztosított" (Shell [1967] 68. o.). Röviden tehát elvet-
jük a „nem árazott tudás terjedés" gondolatát. Tekintet nélkül a jogi keretekre, egyetlen 
feltaláló sem kötelezhető arra, hogy másokkal ingyen megossza az ötleteit. Természete-
sen összehasonlíthatatlanul költségesebb megjelenni egy jó új ötlettel, mint megvenni 
vagy lemásolni egy olyan terméket, amelyben az ötlet megtestesült. Ezek azonban nem 
költség nélküli átvételek, és nem szükségképpen riasztanak el az új találmányok megje-
lentetésétől. 

Az új ötletek termelési függvényének különböző szempontokból megközelített, stili-
zált ábrázolásai láthatók az 1. ábrán. Az ábrán vastag vonallal jelölt esetben van állandó 
költség: ha az inputszintek kisebbek vagy egyenlők h > 0-val, akkor az nulla outputot 
eredményez. A h szint fölött a technológia állandó hozadékú, ennek következtében az 
aggregált technológiai halmaz nemkonvex. Ez a hagyományosan elfogadott nézet. A 
másik, az ábrán vékony vonallal jelölt alternatív esetben, oszthatatlanság van. Ha az 
input szigorúan h egység alatt marad, nincs kibocsátás. Amikor a kritikus h szintet eléri, 
akkor az első (vagy első néhány) új termék legyártásra kerül. Ezután az általános, állan-
dó mérethozadékú hipotézis lép érvénybe. Ez utóbbi esetben az aggregált technológiai 
halmaz konvex, amennyiben a minimális méretre vonatkozó követelmény nem effektív. 
Mi ez utóbbi elmélet mellett szállunk síkra, úgy véljük, ez az innovációnak egy megfele-
lőbb modellje, mint az előbbi. 
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1. ábra 

Output 

A hagyományos nézet hirdetői megállapítják, hogy „általánosságban a technikai tudás 
nagyon tartós, és a közvetítés költsége alacsony a termelés költségéhez képest" (Shell [1967 ] 
68. o.). Kétségkívül vannak olyan körülmények, amikor a közvetítés költsége nagyon 
kicsi, szinte végtelenül kicsi. Tekintsük a kerék szemléletes példáját! Ahogy az első kerék 
elkészült, a másolása már nagyságrendekkel alacsonyabb költségen történhetett. Ám még 
másolással sem lehetett teljesen költségmentesen, ingyen előállítani a többit: egy újabb 
kerék elkészítéséhez először valakinek némi időt el kellett töltenie az első kerék tanulmá-
nyozásával, rá kellett jönnie, hogyan tudja kifaragni. Ettől az első kerék sokkal értékesebb 
volt, mint a második és a második is értékesebb, mint a századik. Ez helyes észrevétel, és 
szó szerint egybevág modellünk legfontosabb előrejelzésével. A „nagy innovációs költsé-
gek és a kis utánzási költségek" érvelés nem azt jelenti, hogy egy kerék akár az elsőről, 
akár az utolsóról van szó, ne lenne versenyzői jószág. Pusztán annyit jelent, hogy bizonyos 
termékek esetében az utánzási költségek nagyon alacsonyak. Felmerül a kérdés: ha a máso-
lási költségek valóban annyira alacsonyak, nem lenne-e ésszerűbb megközelítés azokat 
egyenlővé tenni nullával. Miért ne lehetne egyszerűen azzal a feltevéssel élni, hogy az 
ötletek szabadon terjednek? Talán lehetne. A tudományos kísérletek szabálya azonban az, 
hogy az ilyen közelítések akkor elfogadhatók, ha a kapott előrejelzéseket a kisebb változta-
tások lényegében nem érintik. Tehát a fenti hagyományos okfejtés akkor lenne elfogadha-
tó, ha a szabad terjedési hipotézisen való kis módosítások változatlanul hagynák a végső 
eredményt. De nem ez a helyzet, ahogy erre rá fogunk mutatni, még egy egészen apró 
változás is képes gyökeresen felborítani a hagyományos eredményeket. 

Verseny melletti innováció 

Mielőtt megnéznénk, vajon sor kerül-e verseny mellett innovációra, vagy sem, először 
azzal kell tisztában lennünk, mennyit ér az új termék, miután létrejött. Tekintsünk egy 
versenyzői környezetet, melyben néhány innovatív terméket már termelnek! Más sza-
vakkal: az alkotó birtokában vannak mintapéldányok, könyvek, dalok, fénymásolatok. 
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Több független feltaláló létezhet egyidejűleg, mivel elméletünk megengedi a szimultán 
találmányokat is. Egyszerűsítve, de az általánosságot sem feladva, feltesszük, hogy vég-
telen sok, kontinuum számosságú azonos alkotó van a piacon, akik mind versenyeznek 
egymással az új termék feltalálásában. A hagyományos növekedési modell analógiájára 
tekintsünk egy „reprezentatív versenyzői feltalálót"! Ismét az egyszerűség kedvéért, kon-
centráljunk arra a szélsőséges esetre, amikor a minta alapján készített minden egyes 
termék tökéletes helyettesítője az eredeti mintának, azaz ami társadalmilag értékes az 
innovációban, az teljes egészében megvan a termékben. Egy időpillanatban minden elké-
szült terméknek kétféle felhasználása lehetséges: egyrészt el lehet fogyasztani, vagy fel 
lehet használni további másolatok készítéséhez. Egyszerűen feltesszük, hogy a másolás 
folyamata időigényes. Ám a másolatok készítése pusztán azzal a költséggel jár, hogy a 
termékeket - részben - kivonjuk a fogyasztásból azért, hogy mint mintákat használhas-
suk a másolás során. A következő elemzés nyilvánvalóvá teszi, hogy további, kompetitív 
piacokon hozzáférhető inputok hozzáadása csak bonyolítaná az elemzést, de az eredmé-
nyeket nem változtatná meg. 

Konkrétan: tegyük fel, hogy a feltalálók k > 0 egység új termék hozzáférését teszik 
lehetővé. Ezeket lehet eladni a versenyzői piacon, és a vásárlók vagy közvetlenül elfo-
gyasztják azokat, vagy inputokként befektetik további másolatok készítéséhez. Nyilván-
valóan a feltalálók mint vásárlók is megjelenhetnek ezen a piacon - addig, amíg árelfoga-
dók maradnak a piac mindkét oldalán. Tegyük fel, hogy 0 < c < k egység kerül elfo-
gyasztásra, és k - c egység marad a másolatok készítésére. Ez a k - c másolt mennyiség 
a következő periódusban (3(k - c) másolatot eredményez, ahol (3 > 1. Mivel a fogyasz-
tásra kerülő termékek lehetnek tartós jószágok, így a következő periódusban mennyi-
ségű termék is hozzáadódik a meglévőkhöz. Sok esetben £ < 1, az amortizáció miatt, ám 
megengedjük, hogy a terméket fogyasztása közben is másolni lehessen. Az egyetlen 
kikötés, hogy £ < ¡3 legyen, azaz a fogyasztás közbeni újratermelés nem könnyebb, mint 
a sima újraelőállítás. 

A reprezentatív feltalálón kívül létezik egy végtelen ideig élő reprezentatív fogyasztó, 
aki u{c) pillanatnyi hasznosságra tesz szert a fogyasztás révén, ahol is u szigorúan növek-
vő, konkáv, alulról korlátos. Adott továbbá 0 < <5< 1, a fogyasztó szubjektív diszkontté-
nyezője. Feltesszük, hogy a technológia és a preferenciák együttesen olyanok, hogy az 
elérhető hasznosság felülről korlátos. Egy kQ = k kezdeti feltétellel együtt létezik tehát 
egy kompetitív tőkefelhalmozási modellünk lineáris technológiával. (A linearitás megint 
csak nem lényeges feltevés.) Mint köztudott, a versenyzői egyensúly a fenti a feltevések 
mellett Pareto-hatékony, mivel az egyensúlyi allokáció megoldása a tervező problémájá-
nak: 

max^T (5'«(cf) 
(=0 

a 

c<kt 

kt+l < ¡3(k - c) < Cc, 

korlátok mellett. 
Az is ismeretes, hogy ennek az optimálizációs problémának a megoldása egy konkáv 

v(k) értékfüggvénnyel jellemezhető, amely egyedüli megoldása a 

v(k) = max0<c<t 

függvényegyenletnek. 
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Végtelen időhorizont esetén, kiindulva a kezdeti k0 = k feltételből, és rekurzívan alkal-
mazva az említett program megoldását, minden rákövetkező í-edik időszakra kiszámítha-
tó az optimális kr Továbbá ennek a problémának a megoldását decentralizálva, megkap-
juk a versenyzői egyensúlyt is, amelyben a fogyasztás ára a r-edik periódusban megadha-
tó a pt - u'(c) formulával. Az erőforráskorlátból következik természetesen, hogy: 

= PK~kl+l 

Ha £ relatíve elég nagy a [5-hoz képest, akkor optimális lehet, ha egyáltalán nincs 
beruházás, és az újraelőállítás kizárólag a fogyasztás során történik. Először azt az esetet 
vesszük szemügyre, amikor a fogyasztás minden periódusban szigorúan kisebb, mint a 
tőke. A dinamikus programozásból szokásos érveléssel adódik, hogy egy kt tartós jószág 
qt árát a következőképpen lehet meghatározni: 

P q, =v(k,) = 

mivel p > 0, és qt > 0 minden /-ben. A nulla profit feltevésből következik, hogy qt min-
den periódusban 1 /p ütemben csökken. Ez pedig már bizonyítja is a legfontosabbat: a 
feltalálók, sok független szereplő egyidejű innovációja esetén is (tehát amikor az újdon-
ságokat a tökéletes verseny feltételei mellett értékesítik) képesek pozitív járadékra szert 
tenni. Ez alapvetően annak tulajdonítható, hogy időt igényel egy új termékről másolato-
kat készíteni, és hogy a kezdeti k < °o számú másolat meghatározza a megvalósítható 
fogyasztás kapacitáskorlátját az összes rákövetkező periódusban. Megkaptuk tehát egy 
kompetitív innovációs elmélet alapjait. Könnyen belátható, hogy a fentiek igazak marad-
nak, amíg a következő két feltevés közül legalább az egyik érvényes: 1. a termelés 
késleltetett (azaz a fogyasztók türelmetlenek), 2. a kapacitások minden időpontban korlá-
tosak (azaz k < és p < Hátravan még annak megmutatása, hogy miképpen határoz-
zák meg a modell paraméterei a kompetitív feltalálók járadékát. 

Tekintsük tehát azt a problémát, amellyel egy kompetitív újító szembenéz, mielőtt 
innovációs erőfeszítésbe kezdene! Miután az innováció létrejött, a reprezentatív újítónak 
mondjuk k egység új terméke van, (a fenti modellben k = k), amit értékesítenie kell a 
kompetitív piacon. A kompetitív piacon a kezdeti mennyiség eladásából származó bevé-
tel q0k = v\kQ = k)k, amit úgy lehet értelmezni, mint az a jövedelem, amely az innovatív 
vállalkozó(k)nak jut a tulajdonában lévő kQ - k rögzített tényezőből. Az innováció piaci 
értéke tehát nem más, mint az új termék első példányának piaci értéke. Ez pedig egyenlő 
az általa generált jövőbeli fogyasztási szolgáltatások nettó jelenértékével. A saját alkotá-
sok eladásának a joga az, amelyből az eredeti kompetitív feltalálónak jövedelme szárma-
zik. Az első k egység új termék C > 0 költséggel jár a feltalálónak, mondjuk amiatt, mert 
lemond a pihenéséről, amíg kieszeli a találmányát, vagy mert be kell szereznie bizonyos 
más árukat, hogy a találmányát k0 = k mennyiségben előállíthassa. Következésképpen az 
innovációra csak akkor kerül sor, ha az innováció C költsége kisebb vagy egyenlő azzal 
a járadékkal, amely az innovációból származik, és amelyet a rögzített tényező tulajdono-
sa sajátít el, azaz C < q0k. 

Az Olvasó talán valami misztikus vagy gyanús dolgot sejt a mögött, hogy nem model-
lezzük expliciten a k másolat elkészítésének a folyamatát, és hogy miért éppen k mennyi-
ség jön létre. De erről szó sincs. Képzeljük el, hogy az előző időszakban (t - 0) a repre-
zentatív feltaláló rendelkezik némi erőforrással, mondjuk L egység idővel. Ezt felhasz-
nálhatja a meglévő javak előállítására, a termelésben eltöltött minden időegység alatt w 
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nagyságú bért keresve. Legyen az új termékek első másolatainak termelési függvénye 
k = 1(1), l > l esetben, és k = 0, ha l < l , ahol az / < L feltétel reprezentálja az oszthatat-
lanságot. Az eredeti másolatok q piaci értékét adottnak véve, a kompetitív feltaláló ma-
ximalizálja a saját profitját, megoldva a: 

max 5qJ(l)-wl 
0 <1<L U 

feladatot. 
Ha fennáll őqj'(l) > w, akkor a reprezentatív feltaláló választását implicit módon a 

8qJ'(l*) = w egyenlet határozza meg, és az új találmány k = 1(1*) prototípusát dobja 
piacra a C - w l * (elsüllyedt) költségen. A következő részben foglalkozunk az érdekesebb 
esettel, amikor 8qJ'(l) > w nem áll fenn, vagyis az oszthatatlanság korlátoz. Modellünk 
nyilvánvalóan csupán a K-t-F termelési függvény egy sajátos megfogalmazása. Egy má-
sik figyelemreméltó modellben létezne a heterogén feltalálók i e [0, /]-gyel indexált 
kontinuumsokasága, ahol minden feltaláló legfeljebb egy egység prototípust tud előállíta-
ni w. alternatív költségen, ahol ez utóbbi /-ben növekvő. Ebben az esetben az V „margi-
nális feltaláló" indexe az 8v'(I*) = w egyenletből határozódna meg. Altalánosságban, 
amíg a várható C (elsüllyedt) költség kisebb, mint a prototípus eladásából származó 
várható öq0k jövedelem, addig a kompetitív innováció megvalósul. 

Egy kevésbé nyilvánvaló kérdés, hogy mi történik akkor, amikor ft, a másolatok ké-
szítésének üteme, növekszik? Például mi van, ha hála az internetnek, a fogyasztók saját 
maguk bármely időpontban jóval több másolatot képesek készíteni, mint régen? Vegyük 
észre, hogy őqQ/öp0 > 0, továbbá: 

d q ° = « ' ( C o ) % - " V o ) C 
d(3 Vü/ dp u (/3-02 

Ha elég nagy £-hoz viszonyítva, akkor az egyenlet első tagja dominál. Konkrétan 
tekintsük azt az esetet, amikor 0. Ilyenkor a járadék növekszik, ha a kezdeti fogyasz-
tás együtt csökken a /3-val, és csökken, ha a kezdeti fogyasztás /3-val együtt növekszik. 
Más szóval a döntő kérdés az, vajon a különböző időszakok fogyasztásai egymás helyet-
tesítői vagy komplementerei. Ha helyettesítők, akkor a növekvő (3 az első periódus után 
csökkenti a fogyasztás költségét, így az első időszakbeli fogyasztás csökken, mivel igye-
keznek kihasználni a következő időszakok alacsonyabb költségéből fakadó előnyöket. Ez 
megnöveli a rögzített tényező jövedelmét, és javítja az innováció bekövetkezésének esé-
lyét. Megfordítva, ha az egyes időszakok fogyasztásai komplementerek, akkor a csökke-
nő költségek megnövelik a termék első időszakbeli fogyasztását, és csökkentik a járadékot. 

Tanulságos megvizsgálnunk azt az egyszerű esetet, amikor a hasznossági függvény 
CES formájú: u (c) - -(H6)(c)~e, 6>-1.2 Ebben az esetben explicit módon ki lehet 
számolni az optimális fogyasztási-termelési tervet. Tekintsük előbb a rugalmatlan keres-
let esetét, amikor Q> 0. Itt kicsi az intertemporális helyettesíthetőség, és kiszámolható, 
hogy f3 tart a végtelenhez, amint a kezdeti fogyasztás, c , egy c < 1 értékhez közelít. 
Következésképpen az innovációból származó járadék csökken, de nem esik nullára. A 
kompetitív innovációra sor kerül, ha p = u'(c) > C. 

Érdekesebb a rugalmas kereslet esete, ahol 6 g ( -1 ,0] . Ebből az következik, hogy a 
fogyasztásban az intertemporális helyettesítési rugalmasság nagy. A hasznosság felülről 
nem korlátossá válik, ahogy fi tart <51/0-hoz. Egyszerűen kiszámolható, hogy ilyenkor a c0 
tart a nullához, és a feltalálók járadéka végtelenné válik. Más szóval: CES függvény és 

2 Pontosabban feltételezzük, hogy a hasznossági függvény CES egy bizonyos létfenntartási fogyasztási 
szint felett. 
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rugalmas kereslet esetén minden társadalmilag kívánatos innovációra sor kerül, ha az 
újraelőállítás költségei elég alacsonyak. Ez egy különösen fontos állítás, mivel gyökere-
sen ellentmond a hagyományos okfejtésnek. A mi modellünkben a másolás hatékonysá-
gának javulása növeli a kompetitív járadékot, annak ellenére, hogy az új terméknek 
idó'vel egyre több másolata készül el, és forog közkézen. A lényeges feltevés egyszerűen 
az, hogy az új termék iránti kereslet kellőképpen rugalmas. 

Eddig feltettük, hogy az amortizáció elég nagy ahhoz, hogy belsőpont-megoldást kap-
junk. Érdemes azonban megvizsgálni az ellenkező esetet is, amikor £ = ¡3, és az újraelő-
állítás nem hat a fogyasztásra. Ebben az esetben a tőke az exogén (3 arányban nő, és a 
kezdeti járadékot a következő egyenlet adja meg: 

í = 0 ( = 0 

A fő megállapítások azonban továbbra is érvényesek maradnak. Nevezetesen: a jára-
dék alsó korlátja az induló egység határhaszna, és rugalmas kereslet esetén az induló 
járadék végtelenné válik a reprodukciós ráta (/?) növekedésével. 

Innovációs láncok 

Az innováció és növekedés egyik legfőbb sajátossága, hogy az innovációk általában már 
meglévő termékekre, azaz korábbi innovációkra épülnek. Scotchmer [1991] különösen 
kiemelte az innovációk ezen sajátosságát. Most az előzőkben leírt elméletet kiterjesztjük 
arra az esetre, amikor minden egyes innováció további innovációk sorát teremti meg. 
Elsősorban arra összpontosítjuk a figyelmünket, hogy felvázoljuk az oszthatatlanságok 
pozitív elméletét versenyzői egyensúlyban. Az előzőkben az egyszeri innováció kérdését 
vizsgáltuk, ahol általános erőforrásokra volt szükség az új termék prototípusának előállí-
tásához. Ezzel szemben most egy dinamikusabb modellt tekintünk, ahol az innovációk 
szekvenciálisan egymásra épülnek, és az előző periódusban bevezetett új termékeket 
több perióduson keresztül, esetleg más inputokkal együtt, fel lehet használni további új 
termékek bevezetéséhez. Azért, hogy ezt a lehető legtakarékosabb formában modellez-
hessük, feltételezzük, hogy a tőke sokféle minősége létezhet (legalacsonyabb a 0 minő-
ség), és továbbra is elvonatkoztatunk a többi inputtól; csak a már a múltban előállított 
minőségű tőkejavak számítanak. 

Az /-edik minőségű tőkejószág mennyiségét fc-vel jelöljük. Mint az eddigiekben is, a 
tőkét vagy elfogyasztják, vagy beruházásként befektetik. Most azonban világosan elkülö-
nülnek a modellünkben azok a különböző technológiák, amelyekkel a fogyasztás és az új 
vagy a régi típusú tőkejavak előállíthatók. Az /-edik minőségű tőkejószág minden egyes 
olyan egysége, amelyet a fogyasztási termékek termelésében használnak fel, / ' egység 
kibocsátáshoz vezet (ahol y > 1), tükrözve, hogy a jobb minőségű tőkejószágnak na-
gyobb a hatékonysága. Mint eddig is, feltesszük, hogy a fogyasztásban felhasznált tőke-
jószág 1 - ¿¡"ütemben elhasználódik. Tegyük fel, hogy az /-edik minőségű tőkejószággal 
c fogyasztási egységet állítanak elő. Ez k. - c./(y)' egységet hagy a beruházásra. Az eddi-
giekhez hasonlóan minden egyes tőkejószágot fel lehet használni ahhoz is, hogy ¡3 > 1 
másolatot készítsen önmagáról. Most azonban explicit módon modellezzük az innovációs 
technológiát, és feltesszük, a tőkejószágot inputként fel lehet használni jobb minőségű 
tőkejószág termeléséhez is. Más szóval, ebben a modellben három szektor van, az egyik 
a fogyasztás, a másik a régi tőkejószágok újratermelése, a harmadik az új tőkejószág 
innovációja. Speciálisan, ha h. egység tőkejószágot szántunk az innovációra, ph. egység 
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(/ + l)-edik minőségű tőkejószág keletkezik a következő periódusban. Mivel az innová-
ció költséges, feltesszük, hogy p < ¡3. A félkész termékeknek nincs hasznuk, azaz oszt-
hatatlanság jellemzi az innovációs folyamatot. Minimálisan h > 0 egység tőkejószágot be 
kell ruházni - a p technológia felhasználásával - , mielőtt bármifajta output létrejönne. 
Újabb és újabb innovációra akkor kerül sor, ha az (/+l)-edik tőkejószág bevezetéséből 
eredő járadék meghaladja az /-edik tőkejószágból az innovációs folyamatba fektetett leg-
alább h egység beruházás értékét. 

Az egyetlen érdekes eset akkor áll fenn, ha py> ¡3, azaz az innováció társadalmilag 
kívánatos. Továbbá, mivel inkább a növekedésre, mint a visszaesésekre koncentrálunk, 
feltételezzük, hogy a technológia van annyira termelékeny, hogy fenntartható a növeke-
dés. Ne feledjük, az amortizációtól függetlenül, egy egység elhalasztott fogyasztás hol-
nap legalább ¡3 egység többletfogyasztást jelent. 

4.1. feltevés. 8(3 < 1. 
Ez a feltevés azt jelenti, hogy a [3 technológia felhasználása mellett lehetséges, hogy a 
tőkeállomány gyorsabban növekedjen, mint a diszkonttényező reciproka. 

Növekedés oszthatatlanságok nélkül 

Ha az oszthatatlanság nélküli növekedés esetében elemezzük a versenyt, hasznos kezdet-
ben a konvex termelési halmaz feltevéssel élnünk, vagyis h = 0. 

Amikor py > ¡3 , akkor a ¡3 tevékenységet - a másolatok készítésének technológiáját -
dominálja a p tevékenység, az innovációs technológia. Ebből következően a [3 tevékeny-
ségre sohasem kerül sor. De bármely periódusban általában többfajta minőségű tőkejó-
szág lesz elérhető, egyrészt az innováció révén előállított új minőségek, másfelől az 
amortizáció után megmaradó régi minőségek. Fontos megjegyeznünk, hogy ha nincs 
oszthatatlanság, és ha a tőkejószágnak többfajta minősége áll rendelkezésre egy adott 
periódusban, akkor lényegtelen, hogy milyen minőséget használnak a fogyasztási javak 
termeléséhez. Bármely minőségű tőkejószág tekintetében ugyanaz az átváltás érvényes a 
mai és holnapi fogyasztás között. Azaz a konvex esetben (ha nincs oszthatatlanság) a 
tőkejószág minőségi összetevői nem befolyásolják a technológiai adaptáció ütemét, és a 
fogyasztás növekedését. Továbblépve az elemzésben, definiáljuk a „fogyasztási javak 
termelésének kapacitását" a t periódusban, mint3 

P ^ t x ' K , 
i = 0 

ahol / az összes a /-edik periódusban létező tőkejószág halmaza. Vegyük észre, hogy 
nem számít melyik komponensét használjuk a [A:,0,k),...,k'/ ] vektornak a fogyasztási 
javak termelésére vagy Pi+l „előállítására", hiszen a kettő közti transzformációs határrá-
ta mindig py. így versenyzői egyensúlyban a fogyasztásnak ki kell elégítenie a szokásos 
első rendű feltételt, miszerint a helyettesítési határrátáknak egyenlőknek kell lenniük a 
transzformációs határrátával: 

u\c) = Spyu'(ci+l). 

3 Őszinte köszönettel tartozunk Jim Dolmas-nak, amiért rávezetett minket egy korábbi levezetésünk 
hibájára. 
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Mivel u szigorúan konkáv, u' szigorúan csökkenő, amiből rögtön következik, hogy 
c m > cr Azaz akkor és csakis akkor van tartós növekedés, ha öpy> 1. Tételezzük fel 
továbbá egy enyhe regularitási feltétel teljesülését. 

4.2. feltevés. A relatív kockázatelutasítási együttható -cu' \c) lu\c) felülről korlátos, és 
létezik egy pozitív szám, ami alá nem kerül, amikor c tart a végtelenbe. 

Vegyük észre, hogy ez a feltevés fennáll mindazoknak a hasznossági függvényeknek az 
esetében, amelyek nem növekvő abszolút kockázatelutasítást mutatnak, és különöskép-
pen igaz minden CES hasznossági függvényre. Ha a fenti első rendű feltételre a Taylor-
formulát alkalmazzuk - a 4.2. feltevés mellett akkor a következőket kapjuk: c > c , 
(cf+1 - c)/c > A > 0, és ct minden határon túl növekszik. így újabb és újabb innovációk-
ra kerül sor, mivel a kapott jövedelmek elég magasak, és elegendő ösztönzést adnak az 
innovációs tevékenységhez. 

Növekedés oszthatatlanság mellett 

Most röviden megvizsgáljuk az oszthatatlanság melletti esetet, amikor h > 0. Nyilvánva-
lóan, ha az oszthatatlanság elég nagy, akkor a hagyományos értelemben vett versenyzői 
egyensúly nem létezhet. Ha azonban az oszthatatlanság nem akkora, hogy gátolja a társa-
dalmi optimum elérését, akkor a szokásos jóléti tételek továbbra is érvényben maradnak, 
és a versenyzői egyensúly folytonos innovációs láncot eredményez. 

Vegyük észre, ha az oszthatatlanság nem korlátoz, akkor ismét nincs különbség akö-
zött, hogy régi elhasználódott vagy újonnan előállított tőkejószágot használnak-e a fo-
gyasztási javak termeléséhez! Más szóval, ahogy korábban már megjegyeztük, ha nincs 
oszthatatlanság, a tőkejószág minőségi összetevőinek nincs szerepük az egyensúly kiala-
kításában. Ez azonban már nem feltétlenül igaz oszthatatlanság esetében, ugyanis ilyen-
kor előfordulhat, hogy több különböző termelési eljárás lehetséges - a tőkejószágok 
különböző kombinációt használva amelyek mindegyikével a fenti fogyasztásnöveke-
dési ütem elérhető. Például, ha /-edik minőségű tőkejószágot akarunk előállítani az (i -
l)-edik minőségűből, akkor első nekifutásra a rendelkezésre álló mennyiség nem feltét-

lenül haladja meg a h küszöbértéket, amely az (/ + l)-edik minőség bevezetéséhez szük-
séges lenne. Mégis az adott periódusban elegendő P kapacitás állhat rendelkezésre a 
fogyasztási célkitűzés megvalósításához, és elegendő tőke - akár (/ - l)-edik, akár /-edik 
típusú - maradhat arra, hogy a küszöböt meghaladó /-edik tőkejószágot elő lehessen 
állítani egy periódussal később. Ebben a speciális példában tehát a fogyasztás g ütemben 
növekszik, ahol a g a korlátok nélküli elsőrendű feltételekből határozódik meg, miköz-
ben új tőkejószág bevezetésére csak minden második periódusban kerül sor. A dolog 
még összetettebb azokban az esetekben, amikor az optimális terv eléréséhez bizonyos 
periódusokban a p technológiát alkalmazzák új minőségű tőkejószágok bevezetéséhez, 
míg más periódusokban a ¡5 technológiát ahhoz, hogy minél gyorsabban lehessen a h 
küszöbszintet elérni. Úgy véljük, a tőkejószágok mennyiségi és minőségi bővülésének 
összefüggései izgalmas terepet szolgáltatnak a további kutatáshoz, annál is inkább, 
mert a jelenség hasonlít ahhoz, amit a valóságban is megfigyelhetünk, ám az egyensúly 
teljes karakterizációját nagyon megnehezítenék, és ez nem fér bele a jelen tanulmány 
kereteibe.4 

4 Boldrin-Levine [2002ű] tartalmaz egy endogén növekedési modellt, amelyben az innováció és a felhal-
mozás oszcillálnak. 
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Vállalkozók, profit és verseny 

Versenyzői modellünkben a vállalkozóknak innovációjukra jól definiált a tulajdonjoguk, 
az egyes termelési folyamatok állandó mérethozadékúak, nincsenek állandó költségek, és 
az innovációk költségmentesen nem terjedhetnek. Másfelől a vállalkozók képesek mono-
polerejüket az áraikban érvényre juttatni. Érdekes innovációs elmélethez jutottunk? Úgy 
gondoljuk, ez egy olyan pozitív elmélet, amely leírja sok olyan virágzó piac tapasztala-
tát, ahol a verseny körülményei között sor kerül innovációkra. A már említett példák -
divat, szoftver, alapvető tudományos ismeretek - területén kívül számos olyan jól menő 
piac van, amelyek egyszerre innovatívak és versenyzők, ilyenek például a pornográfia, a 
hirdetések, az újságok, az egyedi építészeti és épületgépészeti tervezések piaca, és - a 
jelen pillanatban legalábbis - idesorolható a zenei felvételek piaca is. Különösen meglepő 
az értékpapírpiac példája. Ezt vizsgálta Tojuno [1989], és újabban Schroth-Herrera [2001]. 
Az ő empirikus kutatásaik azt támasztják alá, hogy az új típusú értékpapírok utánzásának 
szédületes gyorsasága mellett, valamint anélkül, hogy szabadalmi és szerzői jogvédelem 
létezne, az eredeti újítók domináns piaci részesedést tartanak fenn pusztán az innováció 
bevezetése során szerzett nagyobb tapasztalataiknak köszönhetően. Talán tudományosan 
nem annyira lenyűgözők Lewis [1989] és Varnedoe [1990] tanulmányai, ám igencsak 
szemléletesen, élénk színekkel ecsetelve mutatják be az innovációs gyakorlatot a beruhá-
zási bankok, illetve a képzőművészeti alkotások piacán. Leírásaikból kitűnik, mindkét 
szektort erős verseny jellemzi, és az ötletek egyik területen sem élveznek monopoljogokat. 

Jóllehet elméletünk alapösszetevői - a rögzített tényezők, a járadékok, az elsüllyedt 
költségek - mind ismertek voltak, legalábbis Marshall óta a versenyzői egyensúly általános 
elméletében, úgy tűnik, mégsem volt világos, hogy ezek az elemek hogyan illeszthetők egy 
olyan modellbe, ahol van növekedés és innováció is. Elemzésünk kiindulópontja az, hogy 
amikor egy vállalkozó az innováció bevezetését fontolgatja, számításba veszi, hogy milyen 
árakon vásárolja meg az inputokat, és milyen áron tudja eladni az outputját. Tehát kizáró-
lag akkor dönt az innováció bevezetése mellett, ha a várt árak alapján úgy találja, hogy a 
képességei alternatív felhasználásaihoz képest így többletjövedelemre tesz szert. A feltaláló 
gyakorolja az innovációja feletti jogokat, azt várja tehát, hogy képes lesz majd az innováció-
jához kapcsolódó (downstream) iparágakban keletkező határbevételek jelenértékét zsebre vágni. 
Ez pedig, ahogy erre rámutattunk, elegendő ösztönzést jelent a versenyzői innovációnak. 

A modellben az innovációs lánc esetében az a vállalkozó, aki a meglévő /-edik minő-
ségű tőkejószág újraelőállítására törekszik ahelyett, hogy ugyanazt a tőkejószágot az 
(/ + l)-edik minőségű új tőkejószág bevezetésére fordítaná, egyensúlyi árak mellett vesz-
teséges lesz. Ebben az értelemben a verseny nyomása alatt a vállalkozók egymást kény-
szerítik rá az innovációkra, a veszteségek elkerülése érdekében. 

Mint a monopolisztikus verseny és más innovációs elméletek esetében is, az új techno-
lógiákat azért vezetik be, mert a vállalkozók keresik a profittal kecsegtető lehetőségeket. 
Ám ellentétben a többi elmélettel, nálunk elképzelhető, hogy a vállalkozó ténylegesen 
nem tesz szert nyereségre. A verseny következtében egyensúlyban ugyanis csak a rögzí-
tett kínálatú tényezők tulajdonosai jutnak járadékhoz. Amikor egy értékes innovációt 
bevezetnek, néhány olyan tényezőt használnak fel, amelynek abban a periódusban rögzí-
tett a kínálata. És éppen ezek a tényezők jelentik majd a járadékok forrását. Ha valaki 
például jó operációsrendszer-programok írásában, akkor a személyiszámítógép-techno-
lógiák megjelenése idején hatalmas pénzt vág zsebre. Ez a modell lehetővé teszi, hogy 
megkülönböztessük egyfelől a vállalkozókat, akik a technológiai változások kezdemé-
nyezői és az új technológiák bevezetői, másfelől pedig a rögzített tényezők tulajdonosait, 
akik profitálnak az új technológiák bevezetéséből. Persze a gyakorlatban valószínű, hogy 
a kettő egybeesik, egy és ugyanazon személyről van szó. 
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Monopólium vagy verseny esetén több az innováció? 

Az előzőkben amellett érveltünk, hogy a hagyományos érvelés félrevezető. Az innováci-
óban elsüllyedt költségek és nem állandó költségek vannak, és mivel az ötletek emberek-
ben vagy termékekben öltenek testet, minden gazdaságilag hasznos innováció felhaszná-
lásáért versenyezni kell. Az elsüllyedt költségek, szemben az állandó költségekkel, nem 
jelentenek problémát a versenyben. Voltaképpen kizárólag az oszthatatlanság az, amely 
kikerülhetetlen az új ötletek előállításakor, és amely a versenyzői árak melletti hatékony 
allokáció létrejöttét meggátolhatja. Végül is csak az szükséges, hogy az a járadék, amely 
az új ötletet vagy találmányt magukban foglaló rögzített tényezőkből származik, fedezze 
az induló termelési költségeket. Ha az innovációk az előzőkre épülnek, és ha a kutatás-
fejlesztésbe fektetett beruházások mérete nő, akkor ezek következtében idővel sok szi-
multán ötlet és alkotás lát napvilágot, amelyek az oszthatatlanságot irrelevánssá teszik. 
Röviden, amellett érvelünk, hogy versenyzői környezetben is szüntelenül születhetnek 
innovációk. 

Nem azt állítjuk, hogy a verseny minden körülmények között a legjobb mechanizmus. 
Tulajdonképpen elképzelhető, hogy a rögzített tényezőkből eredő járadék kisebb, mint a 
termelési költség, még olyankor is, amikor a teljes társadalmi többlet pozitív. Az osztha-
tatlanság korlátozhat, és ily módon az előző részekben adott érvelések érvényüket vesz-
tik. Még ebben az esetben sem gondoljuk azonban, hogy jogos lenne a verseny kudarcá-
ról beszélni. Helyesebb, ha egyszerűen leszűrjük azt a következtetést, hogy még nincs 
adekvát elméletünk a versenyzői piacokról arra az esetre, amikor az oszthatatlanság ef-
fektív korlát. Nem rendelkezünk a versenyzői piacoknak egy olyan pozitív elméletével, 
amelyben az oszthatatlanság effektív korlát, és az innováció rekurzív. Vajon létezhet-e 
olyan versenyzői egyensúly, ahol az innovációkat elhalasztják annak érdekében, hogy 
elegendő tőkejószágot tudjanak felhalmozni az oszthatatlanságok leküzdésére? Melyek a 
jóléti következményei ennek a versenyzői egyensúlynak? Ezekre a kérdésekre nem tud-
juk a válaszokat. Azt viszont tudjuk, hogy a verseny hatalmas hajtóerőt jelent, és a 
vállalkozók általában kreatívabbak, mint az elméleti közgazdászok. 

Mégiscsak fogadjuk el, hogy szabad verseny esetén néhány társadalmilag hasznos in-
nováció vagy találmány nem jön létre. Vajon lehet-e ezen az innovációk, találmányok 
előállítóinak nyújtott állami monopóliumok garantálásával segíteni? A hagyományos ér-
velés szerint egy monopolista nem tesz szert kevesebb profitra, mint a verseny szereplői, 
és így legalább annyira valószínű, hogy a nyeresége fedezi az innováció költségeit. A 
monopolistának mint holmi agresszív feltalálónak a képe talán meghökkenti a nem köz-
gazdászokat és az empiristákat, ám a szabadalmak és szerzői jogok irodalmának hátteré-
ben ez a feltevés húzódik meg. A probléma a következő: miközben a feltalálónak bizto-
sított monopoljogok növelik ösztönzöttségét az innovációra egy adott időpillanatban, 
ugyanakkor az is valószínű, hogy ösztönzi majd az összes további innováció háttérbeszo-
rítására. Következésképpen, a monopoljogok garantálása nemcsak ártorzításokhoz vezet 
olyankor, amikor az innováció amúgy is létrejött volna, de ráadásul még kevesebb inno-
vációt eredményez. Scotchmer [1991 ] felhívta a figyelmet a monopólium veszélyére olyan-
kor, amikor az innovációk régebbi innovációkra épülnek. Pontosan ugyanez a veszély 
létezik az általunk leírt keretek között is. 

A dinamikus monopólium modellezése innovációs láncokkal számos bonyodalom meg-
oldását igényli. A modell részleteire ebben az esetben nagyobb hangsúlyt kell helyez-
nünk, mivel az elkötelezettség, az időzítés és a szereplők száma is megoldásra váró 
fontos probléma abban a játékban, amely egy hosszú távon működő monopolista, vala-
mint sok „kicsi" fogyasztó és újító között zajlik. Célunk itt nem egy általános elmélet 
felmutatása, pusztán csak azt szeretnénk megvilágítani, hogy a monopoljogok hogyan 
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hátráltathatják a technológiai innovációt. Speciálisan a következő' feltevéseket tesszük. 
Megtartjuk az áruk és tevékenységek előzőkből ismert halmazát, de hozzáadunk a mo-
dellhez egy m transzferálható jószágot. Tételezzük fel, hogy a fogyasztó hasznossága is 

transzferálható (kvázilineáris), m + ^T S'u(ct),, és a monopolista hasznossága m-ben li-

neáris. Kezdetben a fogyasztó „nagy" készlettel (m) rendelkezik a transzferálható jó-
szágból, míg a monopolistának ebből semmije sincs. Minden periódus kezdetén a mono-
polista meghatározza a termelési tervét, majd a fogyasztó fizetési hajlandósága alakítja ki 
a fogyasztási jószág árát. Végül tegyük fel, hogy a monopolista birtokolja a teljes kezdeti 
tőkeállományt és teljes monopóliumot élvez azon output felett, amelyet akár köz-
vetlenül, akár közvetve ennek a tőkének a hozzájárulásával állítanak elő. Másként kife-
jezve: a monopolista nemcsak minden tőkét birtokol, hanem tökéletes védettséget is él-
vez a háromfajta technológia (/3, p és 7) felett, amelyek mindegyikének inputja a tőkejó-
szág. így tehát egy hagyományos monopóliummodellt kaptunk meg, ahol a fogyasztók 
teljesen passzívak, és amelynek egyetlen egyensúlya van. Az előzetes elkötelezettség 
problémája sem lényeges. 

Emeljük ki azt a feltevést, hogy a monopólium befolyása alatt tart mindenfajta terme-
lést, amely valamilyen módon a kezdeti innovációból származik! Nemcsak azt akadá-
lyozhatja meg, hogy a fogyasztók a ¡3 technológiával másoljanak, de azt is, hogy a p 
technológiával maguk is újításokat készítsenek. Meg kell jegyeznünk, hogy ez egy szél-
sőségesebb eset, mint amivel a jelenlegi amerikai törvények számolnak. A szabadalmi 
törvény ugyan teljes védelmet nyújt, de csak 20 évre, és a gyakorlatban nem mindig 
egyszerű bizonyítani azt, hogy valamely szabadalmaztatott ötletet felhasználtak-e egy új 
ötlet előállításához. A szerzői jog ellenben örökös jogokat biztosít, ám a Digital Millenium 
Copyright Act 1998. évi bevezetéséig a fogyasztók számára megengedte a „tisztességes 
használatot". Jelenleg például a szerzői jog birtokosa jogot formálhat azokra a termékek-
re, amelyek munkái folytatásainak minősülnek, de nincs joga annak paródiáihoz. Akár-
csak a szabadalmi jog esetében, a gyakorlatban nem mindig könnyű érvényesíteni ezeket 
a jogokat. 

Célunk meglehetősen konkrét. Azt kívánjuk megmutatni, hogy egy ilyen teljes védett-
ség mellett a monopolistának olyankor is érdekében állhat a későbbi innovációkat vissza-
szorítani, amikor egy versenyzői piac létrehozná azokat. Először egy olyan példát konst-
ruálunk, ahol kezdetben nincs oszthatatlanság, tehát a verseny megteremti az első leg-
jobb allokációt, míg a monopólium nem. A meglepő eredmény az lesz, hogy oszthatat-
lanság bevezetése nem változtat a versenyzői egyensúlyon, viszont további jóléti veszte-
séghez vezet monopólium esetén. Tehát ilyenkor az oszthatatlanság erősíti a szellemi 
tulajdon elleni érveinket. 

Az innovációs lánc egy olyan speciális esetét konstruáljuk meg, ami megfelel a célja-
inknak. Legyen -1 < 0} < 0, 6, > 0, és a periódusonként hasznossági függvény 

Tehát ez egy rugalmas CES függvény c = 1 alatt, és rugalmatlan c = 1 fölött. Tehát 
megfelel egy aszimptotikusan konstans helyettesítési rugalmasságú függvénynek, amit 
fentebb a versenyzői eset elemzésekor alkalmaztunk. Tegyük fel először, hogy nincs 
sem oszthatatlanság, sem amortizáció, továbbá a kezdeti tőkeállomány legyen egyenlő 
1-gyel. 

(c)-0 \ c > l 

c<\ 

01 0-, 0 
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Mint az előzőkben is, definiáljuk a fogyasztási kapacitást, mint Pt = ^ j ' K - Aszimp-
totikusan a versenyzői egyensúlyban Pt növekedési üteme í=0 

8 = (Spr)l'^\ 

és a növekedési ütem láthatóan pozitív, amennyiben Syp > 1. Tegyük fel, hogy ez a 
feltétel teljesül. Ilyenkor a kompetitív egyensúlyban állandó innováció van, és ez igaz 
marad akkor is, ha van amortizáció, és az oszthatatlanság elég kicsi. 

Most viszont tegyük fel, hogy létezik egy olyan monopolista, aki nemcsak a termékét 
birtokolja, hanem azt is meghatározhatja, hogy mi történjen a termékeivel, miután eladta 
őket. A hasznossági függvényt úgy konstruáltuk meg, hogy a bevétel globális maximu-
ma, u\c)c, az 1 egység fogyasztásnál van. A monopolistának kezdetben 1 egység tőkéje 
van, ami nem amortizálódik, így minden periódusban megtermelheti vele az 1 egység 
fogyasztást. Mivel ennél több bevételt nem érhet el, nyilván ez az optimális állapot a 
monopolista számára, és nem is kell modelleznünk az időzítés, valamint az elkötelezett-
ség részleteit. A monopolistának esze ágában sem lesz újítani, hiszen ez anélkül csökken-
tené jövedelmét az adott periódusban, hogy bármely későbbi periódusét megnövelné. 
Természetesen a monopolistának nem áll érdekében az sem, hogy megengedje bárki 
másnak az innovációt. 

A lényeg nagyon egyszerű. A monopolisták általában nem szeretnek túl sokat termel-
ni. Ha egy innováció olyan, hogy csökkenti a pótlólagos egységek termelésének költsé-
geit, de nem csökkenti a jelenlegi szinten való termelés költségeit, akkor semmi hasznát 
sem fogják venni. Ebben a példában tehát a monopolista nem vezet be innovációkat, és 
az output stagnál, míg ugyanennek a példának a versenyzői változatában ismételten beve-
zetnek innovációkat, és a gazdaság növekszik. 

Figyeljük meg a tőkejószág tartósságának (az amortizáció teljes hiányának) szerepét a 
példában! Más szerzők is, mint például Fishman-Rob [2000], hangsúlyozták, hogy a 
tartósság csökkenti a monopolista késztetését az innovációra. Nálunk az amortizáció hi-
ánya kulcskérdés, hiszen oszthatatlanság nélkül, amennyiben a tőkejószág részben el-
használódna, akkor a monopolista számára is az lenne optimális, ha minden periódusban 
innovációkkal helyettesítené az elhasználódott tőkét. 

Vezessünk most be tehát egy kis amortizációt, de még mindig tekintsünk el az osztha-
tatlanságtól! A versenyzői egyensúly továbbra is az első legjobb allokációt szolgáltatja, 
de a monopolista éppen olyan innovatív, mint a versenyzői piac, minden periódusban új 
jószágot vezet be, hogy helyettesítse az elhasználódott tőkét. 

Most vezessünk be egy kis oszthatatlanságot, amiről leggyakrabban szokás gondolni, 
hogy megszünteti a versenyzői egyensúlyt! A példát úgy alakítottuk ki, hogy a verseny-
zői egyensúly még mindig az első legjobb legyen. Előfordulhat azonban, hogy a mono-
polista már nem lesz érdekelt az innovációban. A pontos feltétele ennek az, hogy az 
amortizációs ráta olyan kicsi, hogy a pótláshoz szükséges tőke mennyisége kisebb, mint 
az a küszöbérték, amely alatt nem termelhető új tőke a p technológiával. 

Ezt az eredményt különösen fontos hangsúlyoznunk, hiszen közvetlenül visszavezet-
hető a két piaci struktúrában rejlő eltérő innovációs ösztönzőkre. A kompetitív piac ösz-
tönözve van arra, hogy több outputot állítson elő azon felül, ami az elértéktelenedett 
tőkejavak pótlásához szükséges. Amíg a fogyasztók marginális fizetési hajlandósága elég 
nagy ahhoz, hogy fedezze a termelési költségeket, a versenyzői iparág növeli a terme-
lést, mivel a vállalkozók igyekeznek a tőke értékét maximalizálni, és ez valószínűbbé 
teszi annak a küszöbértéknek az elérését, ahol az innováció lehetségessé válik. Mindeb-
ből semmi sem igaz monopólium esetén. Ha az előző gondolatmenet az Olvasót emlékez-
teti arra, hogy mi történt a hírközlési szektorral a nagy nemzeti monopóliumok felbom-
lása előtti és utáni időszakokban, az nem pusztán a véletlen műve. 
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Következtetések 

A monopólium veszélyét és a verseny húzóerejét Adam Smith óta elismerik a közgaz-
dászok. Különös módon azonban mind a technológiai innováció és növekedés, mind 
pedig a szellemi tulajdonjogok optimális allokációjának közgazdasági irodalma kikerült a 
verseny elemzőinek látószögéből. Az utóbbi évszázadban - akadémiai körökben és a 
közvéleményt formáló közgazdászok között egyaránt - eluralkodott az a legenda, misze-
rint a monopoljogok elengedhetetlenek az innovációhoz. Innen eredeztethető azon politi-
kai platformok széles körű intellektuális támogatottsága, amelyek azt hangoztatják, hogy 
a szellemi és művészeti termékek erős monopoljogokkal való védelme elengedhetetlen a 
gazdasági növekedéshez. 

Tanulmányunk célja az volt, hogy körültekintően elemezve a verseny szerepét, rámu-
tassunk: a verseny intenzív és társadalmilag jótékony hatást jelent az innovációra és a 
kreativitásra. Amellett érveltünk, hogy az innováció lényegi elemei - nagy kezdeti és 
alacsony reprodukciós költségek - jól modellezhetők, ha bevezetünk egy minimális mé-
retre vonatkozó követelményt az egyébként standard állandó mérethozadékú modellbe. 
Rávilágítottunk arra is, hogy ebből az egyszerű modellből levont újszerű következtetése-
ink kiterjeszthetők és erősebbé tehetők az innovációs láncok esetében. Ebben az értelem-
ben a mi modellünk eddig az egyetlen pozitív kísérlet arra, hogy megmagyarázza, mi 
történt, történik és történhet olyan piacokon, ahol az innovációs tevékenységet nem bás-
tyázzák körül monopoljogokkal. A történelem nagy részében ilyen piacok léteztek és 
virágoztak.5 Kompetitív innovációk piacai korunk társadalmában is léteznek és virulnak, 
mivel a legtöbb vállalkozói tevékenységet defacto nem védik monopoljogok. Ez különö-
sen fontos a fejlődő országok megértése szempontjából, ahol a fejlett országokban már 
használt és gyártott termékeknek és technológiáknak az átvétele a kis és versenyző vállal-
kozók által egyenértékű a versenyzői innovációval. A kompetitív innovációk életképes-
ségére a fejlett országokban is számos példa akad. A Napster utáni korban a zenei felvé-
telek piacának kompetitívvé válása legfeljebb az új zenék mennyiségének szerény csök-
kenésével járt együtt. 

Kiemeljük modellünk normatív következtetéseit. Megmutatván, hogy az innovatív te-
vékenység verseny mellett is életképes, kételkednünk kell abban, vajon szükségesek-e a 
szerzői jogok és a licenceladásokkal kapcsolatos szabályok az intellektuális tevékenység 
támogatásához. Elemzésünk alapján a rugalmas keresletű és könnyen reprodukálható 
termékek esetében az elsőkénti eladás joga, valamint a versenyzői árak nagy valószínű-
séggel fedezik az új termékek előállításának elsüllyedt költségeit. Ez még inkább igaz, ha 
tekintetbe vesszük, hogy az innovatív vállalkozó a helyettesítő termékek bevezetéséig -
ami pedig jelentős időt igényelhet - természetes monopolista. Mindezeket megfontolva 
nem ártana újra átgondolni, vajon az elmúlt húsz év szabadalmi rendszere milyen társa-
dalmi célt szolgált; azon kívül, hogy a monopoljogokkal a profitot a kutatás-fejlesztés 
költségei fölé emelte, és torz ösztönzőket adott társadalmilag haszontalan szabadalmi 
versenyekre, defenzív szabadalmaztatásra, és más jogi hercehurcákra. Továbbá az in-
novációs láncok elemzése révén túlléptünk a monopólium hagyományos jóléti „három-
szög" költségein, megvilágítva, hogy az állami monopólium garantálása miképpen idéz 
elő járadék utáni hajszát, mely inkább gátolja, mint segíti az innovációt. 

A tanulmány azonban több kérdést megoldatlanul hagyott, ezek közül különösen szem-
beszökő milyen kevéssé értjük, hogyan alakul a versenyzői magatartás, ha az oszthatat-
lanság effektív korlát. Amikor a versenyzői járadék nem elégséges, hogy a termelési 

5 Erre vonatkozóan Landes [1998] áttekintése bővelkedik bizonyítékkal. 
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költségeket fedezze, az előálló helyzet hasonló a közjószágproblémához verseny esetén: 
előre össze kell gyűjteni azokat a bevételeket, amelyek a jövőbeli termék előállításakor 
válnak esedékessé. Miközben az oszthatatlanság melletti általános egyensúlyi modell még 
kidolgozásra vár, a közjószágok irodalma sok támpontot nyújt az elkészítéséhez. Először 
is meg kell különböztetnünk kétfajta helyzetet, az egyik, amikor verseny van a feltalálók 
között és a másik, amikor egyetlen feltaláló létezik egyetlen termékkel. Az első esetben 
mondjuk a gyógyszergyártók versenyeznek egymással egy meghatározott termék, példá-
ul az AIDS elleni szer létrehozásának elsőbbségéért. A jelenlegi szabadalmi rendszer azt 
jutalmazza, aki elsőként halad át a célvonalon. A szabadalmi verseny problémái jól is-
mertek az irodalomból (Fudenberg és szerzőtársai [1983]). Ehhez csak azt tudjuk hozzá-
tenni, hogy elképzelhetőnek tartjuk, a szabadalomért versengők egy más dimenzióban 
mérkőzzenek meg egymással. Elképzelhető lenne például, hogy a szabadalmat annak a 
feltalálónak ítéljék, aki a legalacsonyabb licencdíjakat kéri, azonos termékminőségi kö-
vetelmények mellett. A jelenlegi szabadalmi rendszer inkább egy olyan aukcióhoz hason-
lítható, ahol a kikiáltott tárgyat az első árat bekiabáló viszi el, és nem pedig az, aki a 
legmagasabbat árat mondja. Az eladó szempontjából ennek a rendszernek megvan az az 
előnye, hogy az értékesítés gyorsan lezajlik, mégsem gyakran találkozunk ilyen mecha-
nizmussal a magánszektorban. És azt gyanítjuk, nem ok nélkül.6 

A lényeget abban látjuk, hogy a verseny csak annyiban vezet nem hatékony allokáció-
hoz, hogy néhány társadalmilag hasznos termék gyártására nem kerül sor. Kiemeltük 
ugyanakkor a kompetitív piacok ama képességét, hogy rendkívül tág körülmények között 
képesek jövedelmet generálni. Például szupersztárok esetében a reprodukciós költségek 
alacsonyak, ám a kompetitív járadékok aránya a költségekhez képest sokkal, de sokkal 
magasabb, ha valaki a „legjobb", mintha csupán csak „jó", mindenféle szabadalmi vé-
dettség híján is. 
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B E N C Z Ú R P É T E R - K Ó N Y A I S T V Á N 

Nominális növekedés egy kis, nyitott gazdaságban 

Tanulmányunkban egy rugalmas árazású, kétszektoros nominális növekedési mo-
dellt építünk fel, amelyet a fokozatos tőkefelhalmozás melletti felzárkózás tanulmá-
nyozására használunk. Egy klasszikus kis, nyitott gazdaságot tekintünk, a külfölddel 
versenyző és nem versenyző szektorokkal, amit a pénz szerepével és a beruházások 
fokozatosságával bővítünk. A modellkeret a következő eredményeket adja: 1. a no-
minális árfolyam szintje középtávon befolyásol reálváltozókat is, de hosszú távon 
csak a nominálváltozókat; 2. a reálmodell egyensúlyi pályája mentén a reálárfolyam 
(relatív ár) felértékelődését figyelhetjük meg; 3. a nominális pálya és a reálegyensúlyi 
pálya összevetésével definiáljuk az árfolyam alul- és felülértékeltségét; valamint 4. 
megvizsgáljuk ezek reál- és nominálváltozókra gyakorolt hatásait.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F32, F41, F43. 

Kis, nyitott gazdaságokban a nominális árfolyam az egyik legfontosabb ár, amely a gaz-
daság szerkezetét és teljesítményét rövid távon befolyásolja. Az árfolyam tartós vagy 
ideiglenes fel- és leértékelődése, a külső egyensúlyi pozíció alakulása, valamint a gazda-
sági növekedés és ennek ingadozása - amely számos esetben erős szektorális aszimmet-
riákat mutat - között erős kölcsönhatás figyelhető meg. A tanulmány célja, hogy ezen 
kapcsolatok vizsgálatára egy egyszerű, de megfelelően rugalmas keretet alakítson ki, 
amely alkalmas a nominális felzárkózás aggregált és szektorális elemeinek vizsgálatára, 
és a nominális pálya mentén megfigyelhető alul- és felülértékeltség értelmezésére és 
hatásainak elemzésére. 

A modell felépítése a következő. Egy kis, nyitott gazdaságot vizsgálunk, amely egy 
külfölddel versenyző (tmdable - T) és egy külfölddel nem versenyző (non-tradable -
NT) szektorból áll. Mindkét szektor munkát és tőkét használ, de nem feltétlenül meg-
egyező arányban. A két tényező tökéletesen mobil a két szektor között, de a nemzetközi 
áramlásuk korlátozott. A munkaerő teljesen országhoz kötött, míg a nemzetközi tőke-
áramlás megengedett, de alkalmazkodási költségekkel jár. Az alkalmazkodási folyamat 
leírására a jól ismert Tobin-féle q megközelítést alkalmazzuk. 

A gazdasági növekedés forrása a tőkeakkumuláció. Feltételezzük, hogy a gazdaság 
tőkeállománya kezdetben a hosszú távú egyensúlyi szintnél alacsonyabb, így tőkeakku-

* Ez az anyag az MTA Közgazdaságtudományi Intézete fennállásának ötvenedik évfordulójára rendezett 
Gazdasági növekedés és fejlődés című konferenciára készült. Köszönettel tartozunk a konferencia résztvevő-
inek, és személy szerint Michal Kejaknak, értékes hozzászólásaikért. A fennmaradó hibákért csak önma-
gunkra vethetünk. 

Benczúr Péter, Magyar Nemzeti Bank és Közép-európai Egyetem (e-mail: benczurp@mnb.hu). 
Kónya István, Magyar Nemzeti Bank (e-mail: konya@mnb.hu). 
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mulációt és többletnövekedést figyelünk meg a felzárkózási pálya mentén. Az egyszerű-
ség kedvéért feltételezzük, hogy a tőkeállomány és annak növekedése teljes egészében 
külföldről finanszírozott. 

A nominális árfolyam vizsgálatához definiálnunk kell a pénz szerepét a gazdaságban. 
Ehhez a jól ismert „pénz a hasznosságban" feltevéssel élünk, amely szerint a háztartások 
által tartott (reál)pénzmennyiség közvetlenül hasznosságot nyújt.1 Ez a feltevés, valamint 
a tőkeakkumuláció költséges volta együtt alkalmasak arra, hogy a nominális sokkok ha-
tását tartóssá tegyék. 

Az árfolyamsokkokkal szemben a készpénz és a fix hozamú kötvények természetükből 
következően rugalmatlanok, külföldi árukban mért értékük egy az egyben változik az 
árfolyammal. Ilyen értelemben jelenlétük „eredendő nominális rugalmatlanságnak" te-
kinthető. Az árazási problémák figyelmen kívül hagyásával az a legfőbb célunk, hogy 
megmutassuk: a nominális árfolyamsokkoknak már rugalmas árak mellett is vannak szisz-
tematikus reálhatásai. Másik szempont a modell egyszerűsége és áttekinthetősége. 

A modell ismertetése után rátérünk a nominális felzárkózás vizsgálatára. Kiindulópon-
tunk, hogy a gazdaságban fix árfolyamrendszer van, és a belső pénzkibocsátás exogén. 
Ennek gyakorlati megfelelője a valutatábla intézménye, illetve Magyarország esetében 
az euró tervezett bevezetése. E feltevések mellett a gazdasági felzárkózás által megkívánt 
többletpénzmennyiség csak külföldről érkezhet. Az ezzel járó külkereskedelmi többlet 
hatására a nominális pálya mentén félreértékelt valutát és a reálegyensúlyi pályától eltérő 
dinamikát figyelhetünk meg. A modell egyik fontos alkalmazása lehet tehát a különböző 
eurókonverziós ráták gazdasági következményeinek vizsgálata. 

* 

A modell szakirodalmi környezetbe helyezése után annak részleteit ismertetjük, majd 
loglinearizáljuk. Ezután értelmezzük a középtávú egyensúlyra vonatkozó fogalmakat, és 
megvizsgáljuk a modell különböző sokkokra adott impulzusválaszainak az előjelét. Vé-
gül grafikus eredményeket közlünk néhány gazdaságpolitikaiag érdekes esetre, majd össze-
foglaljuk következtetéseinket. 

A modell szakirodalmi háttere 

A gazdaság nominális és reáloldalának kapcsolatát magyarázó klasszikus modellek álta-
lában az ár- vagy bérszerződések rugalmatlanságára építenek, mint például Taylor [1980], 
Manapság az állapot- illetve időfüggő árazási modellek jelentik a nominális elemzés leg-
gyakrabban használt elméleti alapjait (lásd például Woodford [2003] harmadik fejezetét). 
Az árazási problémák helyett mi a nominális vagyonfelhalmozásra koncentrálunk (amit a 
pénz a hasznosságban jelenít meg), amit szintén befolyásolnak a nominális sokkok. 

Modellünk három alapeleme a pénz a hasznosságban (nominális hatás), a beruházások 
fokozatossága (reálhatás) és a szektorok eltérő technológiája (tényezőintenzitása). Ez 
már elegendő ahhoz, hogy nominális sokkoknak (speciálisan árfolyamsokkoknak) legye-
nek középtávú reálhatásai.2 Pozitív korreláció lép föl a hazai megtakarítások és beruhá-

1 A másik gyakran használt megközelítés az angolul cash-in-advance-nak nevezett feltevés, amely szerint 
a pénz nélkülözhetetlen bizonyos tranzakciók lebonyolítására. A két ad hoc feltevés ugyanolyan gyakorlati 
eredményekre vezet, de az általunk követett szakirodalom inkább a „pénz a hasznosságban" megközelítést 
használja. 

2 Benigno [2004] és Woodford [2003] 3.2.5 pontja szintén rámutat a szektorok közötti aszimmetriák 
szerepére, bár nem a szolgáltatások-iparcikkek kapcsolatban. 
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zások között is (mint a Feldstein-Horioka [1980] rejtély), annak ellenére, hogy a beruhá-
zásokat nem a hazai megtakarítások finanszírozzák. A kapcsolatot a nominális kiadások 
„kiszorító" hatása okozza, amiért a relatív árak általános egyensúlyi alakulása feleló's. 

A nominális hatás a fogyasztási kiadások és a jövedelem kapcsolatából származik, 
vagyis a fogyasztók intertemporális viselkedéséből. Ez látszólag egy nominális merevség 
(illúzió), ami azt biztosítja, hogy egy nominális sokknak legyen átmeneti hatása a fo-
gyasztásra. E viselkedés azonban egy explicit intertemporális optimalizáció eredménye, 
amennyiben a periódusonkénti hasznosságban szerepel a reálpénzmennyiség („pénz a 
hasznosságban").3 

A pénz szerepét értelmezhetjük úgy is, mint a jövőbeli bizonytalanságok elleni tartalé-
kokét. A gazdaság növekedésével a fogyasztók ezt is növelni akarják. Ez jelenti a felzár-
kózás nominális oldalát. Ahogy Lane-Milesi-Ferretti [2004] és Gourinchas-Rey [2004] 
demonstrálja, az árfolyamváltozások ezeket az állományokat átértékelik, ami hat a fo-
gyasztók viselkedésére is. 

Több közelmúltbeli tanulmány is hangsúlyozza a fokozatos tőkealkalmazkodás szere-
pét a gazdasági fluktuációk, az infláció vagy a reálárfolyam alakításában. Eichenbaum-
Fisher [2004] eredménye szerint a Calvo-féle árazást tartalmazó modellek empirikus 
illeszkedése jelentősen javul, ha cégspecifikus tőkét (és időben változó keresleti rugal-
masságot) tételezünk föl. Christiano és szerzőtársai [2001] egy olyan modellt mutatnak 
be, ami már elfogadható mértékű nominális merevség mellett is reprodukálni képes a 
GDP és az infláció megfigyelt viselkedését, amennyiben időben változó tőkekihasznált-
ságot, fogyasztói szokásokat és beruházási költségeket is megengednek. Az Obstfeld-
Rogoff [1996] tankönyv ismertet egy kétszektoros növekedési modellt (az alap Balassa-
Samuelson-keret), a szektorok egyikében fokozatos tőkealkalmazkodással bővítve. Az 
előbbi két megközelítéstől eltérően mi nem tekintünk árazási problémákat, de mégis 
szerepeltetjük a gazdaság nominális oldalát (ellentétben az Obstfeld-Rogoff-modellel). 

Huffman-Wynne [1999] egy többszektoros modellt dolgoznak ki fokozatos beruházás-
sal, ám céljuk a zárt gazdaságokban megfigyelhető beruházás-fogyasztás együttmozgás 
magyarázata. A mi modellünkben a szektorok természete ettől teljesen eltérő (szolgálta-
tás és iparcikk). Ezek már nem feltétlenül mozognak együtt, mint azt a nettó export 
GDP-hez képesti aciklikussága vagy éppen ellenmozgása mutatja (lásd Fiorito-Kollintzas 
[1994] a G7 országokra, Aguiar-Gopinath [2004] a feltörekvő piacokra). Aguiar-Gopinath 
[2004] egy egyszektoros reálmodellt is konstruálnak, a nettó export ellenmozgását és a 
fogyasztás nagymértékű volatilitását magyarázandó. Balsam-Eckstein [2001] egy szol-
gáltatás-iparcikk megkülönböztetést alkalmazó reálmodellt építenek föl, amivel Izrael 
prociklikus nettó exportját és fogyasztásának nagy volatilitását magyarázzák. 

A növekedéselmélet irodalma is használ többszektoros modelleket, de ott a fő különb-
ség a szektorok között abban áll, hogy fizikai vagy humántőkét állítanak-e elő. Ilyen 
tanulmány például Rebelo [1991] és Lucas [1988]. Ventura [1997] egy többszektoros 
növekedési modellt tekint, explicit nemzetközi kereskedelmi vonatkozásokkal. Az egy-
mással kereskedő országok növekedésére vonatkozó eredményei kitűnően mutatják a 
kereskedelmi és a növekedési elméletek összekapcsolásából létrejövő gondolatok erejét 
és újszerűségét. A szolgáltatószektor jelenlétének következményeit azonban nem tárgyal-
ja a tanulmány. Összességében tehát úgy fogalmazhatunk, hogy nincs tudomásunk olyan 

3 Klasszikus reálárfolyammodellekben gyakran találkozhatunk az E= VH összefüggéssel, azaz a nominá-
lis költés a pénzmennyiséggel arányos. Ezt alkalmazza például Dornbusch [1980] harmadik része és Krugman 
[1987], Dornbusch-Mussa [1975] megmutatják, hogy bizonyos feltételek esetén (hatvány Cobb-Douglas-
hasznosság, konstans infláció) a pénz a hasznosságban maximalizálás eredménye pontosan az a nyeregpálya, 
amelynek mentén E - VH teljesül. Ez az egyik egyszerűsítés, amivel Benczúr [2004] él. 
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modellről, ahol a mi megközelítésünk mindegyik alapköve megjelenne: rugalmas árazá-
sú, nominális, nyitott gazdasági, kétszektoros növekedési modell beruházási költségek-
kel, ahol a nominális sokkok középtávú reálhatásokkal bírnak.4 

A modell fontos hasonlóságot mutat a gazdaságpolitikai vizsgálatokban gyakran sze-
replő különböző időhorizontú reálegyensúly fogalmakkal (például a Stein [1994] által 
bevezetett NATREX megközelítés vagy a BEER, FEER megközelítések). A hosszú távú 
egyensúlyfogalom egybeesik a modellünk hosszú távú egyensúlyával, ahol tehát már a 
tőke és a pénz is elérte konstans szintjét. A középtávú egyensúly lényegében a modell 
reálegyensúlyának felel meg, ahol a pénz alkalmazkodása annyival gyorsabb a tőkéhez 
képest, hogy a fogyasztók jövedelme és kiadásai lényegében állandóan egyenlők egymás-
sal, így a pénznek nincs reálhatása. A reálegyensúly a külkereskedelmi egyensúly felté-
tele segítségével megad egy pályát a nominális változókra is. A túlértékeltség ekkor a 
középtávú egyensúlyi helyzethez tartozó értéktől való eltérést jelenti. 

A modell 

Fogyasztók 

A fogyasztói maximalizálás a következő formát ölti: 

maxty, = | e~p{s 0 log C(í ) + 7 log 
P{s) 

H = WL- PC + T, 

:Ut = f . ds 

ahol WL a teljes munkajövedelem (a munkakínálat tökéletesen rugalmatlan), 

— y js]T 

pedig a fogyasztás hasznossága. A háztartások két jószágot fogyasztanak: az egyik egy 
külfölddel versenyző termék (7), a másik külfölddel nem versenyez (NT). A P a fogyasz-
táshoz tartozó ideális árindex (lásd alább), p pedig a diszkontráta, amely egyben a világ-
kamattal is megegyezik. A nominálpénz mennyisége H, amely két forrásból származik: 
belső kormányzati (jegybanki) kibocsátásból és külföldi pénzbevonásból. Az utóbbi csak 
akkor lehetséges, ha a háztartások nettó megtakarítók. 

A hasznosságfüggvény formája lehetővé teszi, hogy a maximalizációs feladatot két 
lépésben oldjuk meg: először rögzítetett időszakbeli kiadás mellett kiszámoljuk a két 
jószág ebből vett részesedését (intratemporális lépés), majd elemezzük a kiadások időbeli 
alakulását (intertemporális lépés). 

A szokásos intratemporális optimalitási feltételek szerint 

PC cCj ~f" Pnt^NT 

eCT _ A 

Pnt^NT 1~ A 

4 Valójában Harberger [1962] általános egyensúlyi elemzése az adóincidenciáról igen hasonló elemeket 
tartalmaz: modelljében az adók játszanak a nominális árfolyaméhoz hasonló aszimmetrikus szerepet. 
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Az intertemporális feladatot a jelenidejű Hamilton-függvény segítségével oldjuk meg. 
A célfüggvény 

H = log C + 7 log + 6{WL - PC + T), 

a deriváltakra vonatkozó feltételek pedig 

1 = OP (1) c 
e = po-l- (2) 

H 

H = W - PC + T. (3) 

Dornbusch-Mussa [1975] hasonló keretet használ a zX = VH összefüggés (a nominális 
költés a pénzmennyiséggel arányos) elméleti megalapozására: hatvány Cobb-Douglas-
aggregátumot [Ca(H/ P)P] és konstans inflációt tételezve föl, megmutatják, hogy X/H 
valóban konstans a dinamikus optimalizáció által meghatározott nyeregpályán. A mi ese-
tünkben azonban az infláció változik az időben. Emiatt X és H aránya már amúgy sem 
lehet állandó, így inkább a megszokottabb logaritmikus Cobb-Douglas hasznossági függ-
vénnyel dolgozunk. Ennek előnye, hogy a pénz kevésbé direkt szerephez jut (a határ-
hasznosságok függetlenek), valamint a neokeynesiánus dinamikus modellekben is ez sze-
repel (lásd például Woodford [2003], 2.3.4. pontját a nemszeparálhatóság következmé-
nyeiről) . 

Termelők 

A termelési függvények alakja: 

Yt = L/Kl
r-p 

Y ra 
1 NT ~ NT NT ' 

a profitmaximalizálásból tehát 

~W — efíLj- Kj- — pf^jCxL^j- K^ 

R = e(l-P)LT
pK-p = pm(\-a)La

mK 

következik. Fontos látni, hogy ehhez szükséges mindkét termelési tényező szektorok 
közötti indifferenciája: WT = WAT -W, RT= R^ = R. Ez azonban nem jelenti a tőke teljes 
nemzetközi mobilitását is. 

Távolról sem gondoljuk, hogy a munkaerő tökéletes mobilitása reális feltevés lenne. 
Egy fokozatos munkaerő-áramlást is tartalmazó modell azonban meglehetősen bonyo-
lult lenne, míg az általunk tekintett kétfokozatos alkalmazkodási határ elengedhetetlen 
céljainkhoz (a nominális sokkok reálhatásához szükséges a nominális kiadások fokoza-
tossága, míg a tőkealkalmazkodás lassúsága a beruházási viselkedés megértéséhez nél-
külözhetetlen). 
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A másik fontos feltevés, hogy a tőke közömbös a két hazai szektor között, de nem 
feltétlenül a hazai és a külföldi piac között. Ha a kezdeti hozamkülönbség nem túl nagy a 
két szektor között, az indifferencia megvalósulhat az új beruházásokon keresztül. Kellő-
en nagy sokk esetén persze elengedhetetlenné válik a tőkeállomány csökkentése is bizo-
nyos szektorokban. Ekkor azt kell feltételeznünk, hogy a tőke ilyen mértékben mobil a 
két szektor között. Másik lehetőség lenne a két szektorban külön ^-elméletet tekinteni, 
mint például a Balsam-Eckstein [2001] tanulmányban. 

Harmadik rejtett feltevésünk a nominálárfolyam teljes és azonnali begyűrűzését jelen-
tette az iparcikkárakba (de a teljes fogyasztói árindexbe, illetve a termelési tényezők 
áraiba már nem). Az irodalomban jól ismert, hogy ez a begyűrűzés távolról sem ilyen 
tökéletes. Minket azonban nem ez a jelenség érdekel, hanem az (iparcikk) importárak 
változásához történő alkalmazkodás. A nyitott gazdaságok makroökonómiai irodalmá-
ban leggyakrabban használt módon így mi is teljes és azonnali iparcikkár-begyűrűzést 
tételezünk föl. 

Beruházás 

A hagyományos, hosszú távú Balassa-Samuelson-modell (mint például amit az Obstfeld-
Rogoff-tankönyv negyedik fejezete ismertet) egyik sarkalatos pontja a tőke teljes mobili-
tása. Ha ez fennáll, akkor a hazai tőkeköltség megegyezik a rögzített, külföldi értékkel. 
Ez azonban igen gyors és mechanikus tőkealkalmazkodási folyamatot jelent. Ha még 
hozzátesszük a megszokott munkaerő-mobilitást is (WT - W J , akkor a reálárfolyamot (a 
relatív árat) a termelési oldal már teljesen meghatározza. A transzformációs görbe lineá-
ris, és a nominálváltozók csak a mennyiségeket (a szektorok méretét) tudják befolyásol-
ni, az árakat nem. Ennek elkerülésére azzal a feltevéssel élünk, hogy a beruházások 
alkalmazkodási költséggel járnak, ami a beruházásokat fokozatossá teszi: 

max ,-pu-t] R(s)K(s) / ( j ) S I(s)2 

2 K(s) 
ds 

K-I. 

Ez a megszokott ^-elméleti probléma, elsőrendű feltételei : 

¿7 = 1 + 5 1 

K 

R 8(1 V 
q = pq — . 

e 2 [K 

Itt q az optimalizáláshoz tartozó dinamikus multiplikátor. A feltételeket átrendezve, 
kapjuk a két mozgásegyenletet: 

K - ff"1 

K S 

q = pq-R/e 
2 S 
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Egyensúly 

Vezessük be az X - PC jelölést, ami - mint láthatjuk a (3)-ból - a nominális költést 
jelenti. Az (1) és (2) egyenletből 

X = -(PC)=-Ó=^--pX. 
dC ' H H 

A többi egyensúlyfeltétel: 

K _ g - l 
K~ 8 

R (q-lf 
q = pq « 

e 28 
H = WL - X + T. 

A K és a q változókra vonatkozó egyenletek külföldi valutában (reálmennyiségekben) 
vannak felírva, tehát a nominálárfolyam közvetlenül nem jelenik meg bennük. írjuk át a 
fenti egyenleteket oly módon, hogy a nominális mennyiségeket is külföldi valutában 
mérjük! Vezessük be a következő jelöléseket: x-X/e, h-Hle, r = R/e, w = W/e és 
t - T/e, ekkor: 

d t y e j e e e ^ e j h 
d(H\ H H é r , é — — = = wL-x + z- h- . 
dtye J e e e e 

A továbbiakban a külföldi valutában tekintett egyenletekkel dolgozunk, a gazdaság 
dinamikáját tehát a következő egyenletek írják le:5 

<8> k o 

q = (9) 

é 
h = wL-x + T-h- (10) 

e 

x + (11) 
h 

x = -\P + -
/ 

A (8)—(11) egy négyegyenletes rendszer, öt ismeretlennel (k, q, h, x és e) - a többi 
változó (Kr w, r és Q ezekből kifejezhető. A monetáris politika ad egy ötödik egyenle-
tet. Egy lehetőség az, hogy az árfolyamváltozás mértéke konstans: éle = e. Fix vagy fix 
leértékelési ütemű árfolyamrendszer mellett tehát négy egyenletünk van, négy endogén 

5 A következetesség kedvéért a továbbiakban a tőkeállományra is a A: jelölést vezetjük be. Miután K 
reálváltozó, k = K. 
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változóval, és három gazdaságpolitikai döntésváltozóval: x, e és e, amelyekre gondolha-
tunk mint monetáris politikára. Ahhoz, hogy a hosszú távú egyensúly létezzen, a mone-
táris politikai változóknak ezzel konzisztenseknek kell lenniük, ami a x — he hosszú távú 
összefüggést adja. Fix árfolyam mellett ez a feltétel zérus hosszú távú belföldi pénzkibo-
csátást implikál. Megfigyelhetjük, hogy tetszőleges árfolyamszint és leértékelődési ütem 
konzisztens a hosszú távú egyensúllyal, természetesen ehhez alkalmazkodó pénzkibocsá-
tás mellett. 

A hosszú távú feltételek ezek alapján tehát 

q= 1 (12) 

r = p (13) 

w = X (14) 

p + e 

Látható, hogy az árfolyam nem hat a tőkeköltségre (r). Következésképpen minden 
kínálati oldalról meghatározott változó is független az árfolyamtól. így vv és x is füg-
getlen e-tól, és csak a pénzmennyiség függ (fordítottan) a leértékelődés ütemétől: 
h - 1 /(p + e)yw.6 Jelen tanulmányunkban elsősorban az árfolyamszintre koncentrálunk, 
ezért jelzett kivételektől eltekintve az e = 0 feltevéssel élünk. A monetáris politika (T) 
tekintetében azt tételezzük föl, hogy a hosszú távú feltétel (f = e h = 0) minden perió-
dusban fennáll. Más szóval, a kormányzat nem bocsát ki többletpénzt, a háztartások 
pénzkeresletének növekedését külföldről kell finanszírozni. 

Ezek a feltevések az aranypénzrendszer vagy egy törvényileg rögzített árfolyamrend-
szer (valutatábla, currency board) jellemzői. A kérdés aktualitását az adja, hogy a terve-
zett euróbevezetés tulajdonképpen az utóbbi rendszerrel egyezik meg. A vizsgált kérdések 
tehát értelmezhetőek az euróövezethez való csatlakozás reálhatásának elemzéseként is. 

A fizetési mérleg és a reálegyensúlyi pálya 

Láttuk, hogy a hazai valutában mért pénzmennyiség változását a (16) egyenlet írja le: 

H -WL- PC + T = YT + pmYm -RK-Ct- p^C^ +T = (YT -CT)-RK + T. (16) 

Ez pusztán egy akkumulációs azonosság. A pénzmennyiség változását a következők 
határozzák meg: GNP mínusz a fogyasztás, plusz a kormányzati pénzkibocsátás (amely 
feltételezésünk szerint nulla). A GNP nem más, mint a külfölddel versenyző (T) és a 
külfölddel nem versenyező (NT) termelés értéke, levonva belőle a tőke járulékát (hiszen 
az a külföldieké). Mivel a külfölddel nem versenyző szektorban egyensúly van, ezért a 
hazai NT-szektorban előállított érték szükségképpen megegyezik a hazai NT-fogyasztás-
sal. A pénz növekedése tehát megegyezik a T többlettermelés értékének és a tőkejárulék-
nak különbségével. E mögött az a feltevés áll, hogy a fogyasztók vagyona kizárólag a 
nem kamatozó, de hasznosságot nyújtó pénz. Fix árfolyam mellett a pénzmennyiség T-n 
felüli növekedése külkereskedelmi többleten (pénzbeáramlás) keresztül jelenik meg, míg 

6 Mivel h szükségképpen nem negatív, ezért a leértékelődésnek van egy maximális üteme, ami még 
konzisztens lehet a hosszú távú egyensúllyal. 
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csökkenése pénzkiáramlással jár. Mivel a hazai és külföldi hozam a pénzen megegyező 
(nulla), ezért a fix árfolyam mellett a külföld tetszőleges mennyiségű hazai pénzt hajlan-
dó tartani (kereslete tökéletesen rugalmas). Ehhez azt kell feltételeznünk, hogy a külföldi 
fogyasztók a hazaiakéhoz hasonló okokból tartanak pénzt, és a hazai gazdaság elhanya-
golhatóan kicsi a világhoz képest. Ezen feltevések mellett a (16) egyenlet tehát implicite 
feltételezi a nemzetközi pénzpiaci egyensúlyt is. 

Ez az egyenlet szoros kapcsolatban áll a külső fizetési mérleg alakulásával: YT - CT a 
külkereskedelem mérlege, -RK pedig a külföldi működőtőke kivitt hozama. Ez határozza 
tehát meg a pénzügyi vagyon (nettó külfölddel szembeni követelés) dinamikáját. A pénz-
ügyi vagyon megkülönböztetés mindenképpen fontos, hiszen .K-nak lesz egy külön akku-
mulációs egyenlete, és a „valódi" fizetési mérlegeknek a tőkebeáramlást is tartalmazniuk 
kell. 

A (16) egyenlet formálisan értelmezhetővé teszi az egyensúlyi reálárfolyamok (T/NT 
relatív ár) többszörös értelmezését. Két állapotváltozónk van, a h és a k. A hosszú távú 
egyensúlyban mindkettő konstans. Ehhez az egyensúlyhoz tartozik egy hosszú távú egyensú-
lyi p relatív ár, azaz egy hosszú távú egyensúlyi relatív ár-pálya. A középtávú egyensúly foga-
lom azt jelenti, hogy ugyan k & k, de a vagyon lokálisan nem változik (a dh/dt = 0 görbén 
vagyunk). Más megfogalmazásban: a fogyasztók minden pillanatban teljesítik a perióduson 
belüli jövedelemkorlátjukat, azaz nemcsak az NT fogyasztás egyezik meg az NT termelés-
sel, hanem a T fogyasztás is megegyezik a T termelés tőkejáradékokon felüli részével. A 
(16) feltétel szerint ez éppen az, mintha a fizetési mérleg tőkeáramlás nélküli része egyen-
súlyban lenne (a pénzhez tartozó flow változó), ami éppen a középtávú értéket definiálja: 

0 =YT-CT- RK. 

Vagyis a középtávú egyensúly azt jelenti, hogy nem engedünk meg „vagyont", pénzt, 
azaz bármiféle intertemporális fogyasztásátvitelt. Ismét más szóval, feltesszük, hogy a 
pénzáramlás annyira gyors, hogy gyakorlatilag mindig a dh/dt = 0 görbén vagyunk, és 
amentén tartunk a dk/dt = 0 pozíció felé. A „tényleges" világban a pénzáramlás ennél 
lassúbb, ezért a rendszer nem feltétlenül van a középtávú egyensúlyában sem, de minden 
egyes pillanathoz értelmezhető a középtávú egyensúlyi relatív ár p[h(kt), Az árfo-
lyam (relatív ár) félreértékeltségének a mérőszáma p[h(k), kf] - p(ht, k). 

A középtávú egyensúly tehát annak a felzárkózási pályának felel meg, ami mentén az 
állapotváltozók egy része azonnal alkalmazkodik, a hozzájuk tartozó flow változók egyen-
súlyban vannak, és a dinamikus egyenletek csak egy része írja le a változók időbeli 
viselkedését. A nominális egyensúlyt (a ténylegesen megfigyelt viselkedést) pedig a tel-
jes modell határozza meg, ahol tehát az összes állapotváltozó fokozatosan alkalmazko-
dik, bár eltérő sebességgel. Ezt az 1. ábra illusztrálja. 

Modellünkben a középtávú egyensúly két módon is definiálható. A reálegyensúly az a 
pálya (a reálpálya), amely mentén a monetáris politika folyamatosan alkalmazkodik oly 
módon, hogy a fizetési mérleg pénzáramlást jelző része mindig egyensúlyban van. Ez a 
pálya megvalósítható lebegő árfolyamrendszerrel vagy megfelelő ütemű belső pénzte-
remtéssel. A reálváltozók pályája ebben az esetben megegyezik azzal, amit egy pénz 
nélküli modellben kapnánk. 

A külső egyensúly ennél szűkebb fogalom. Ebben az esetben a fizetési mérleg pillanat-
nyilag egyensúlyban van (dh/dt = 0 ) , de a gazdaság nem feltétlenül mozog a reálpályán. 
Valójában egy, a reálpályától eltérő nominálpálya mentén haladó gazdaság esetén a külső 
egyensúly csak hosszú távon valósul meg, de bármely pillanatban definiálhatjuk az adott 
tőkeállomány melletti pénzmennyiséget, amely megvalósítaná a külső egyensúlyt az adott 
pillanatban. 

A két definíció közötti különbség azzal magyarázható, hogy a tényleges modell négy-
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1. ábra 
A nominál, a középtávú és a hosszú távú egyensúly összevetése 

h dhldt = 0 

Reálárfolyam 

dimenziós, amiből két változóját aszimptotikus feltételekkel kiiktattuk. A reálegyensúlyt 
is a dhldt = 0 feltétel határozza meg, ami a pillanatnyi tőkeállomány (k) és a nominális 
költés (JC) között teremt kapcsolatot. Az utóbbi változó azonban előretekintő, így a tőke 
teljes jövőbeli pályája hat rá. Ez azt jelenti, hogy ugyanazon k mellett más h érték vezet 
a szükséges x-hez a nominál- és a reálegyensúlyi tőkeakkumuláció esetén. 

A középtávú egyensúlynak kézenfekvőbb értelmezését jelentheti a reálegyensúlyi meg-
közelítés, ám problémássá teszi a nominál- és középtávú egyensúlyi pályák összehason-
lítását. Tételezzük ugyanis fel, hogy a pénzmennyiség a középtávú egyensúlyi értéknél 
magasabb. Ekkor azt várnánk, hogy a gazdaság túlértékelt, így például a beruházások is 
alacsonyabbak, mint a középtávú egyensúlyban lennének. A magasabb pénzmennyiség 
azonban nem feltétlenül vezet magasabb nominális költéshez és alacsonyabb beruházás-
hoz (q) - ugyanis mindkét változó előretekintő, és a tőke teljes jövőbeli pályája hat a 
szintjükre. Talán meglepő módon a reálmodell általában véve lassabb tőkeakkumuláció-
hoz vezet: a nominális modellben ugyanis a fogyasztók számára extramegtakarítási moti-
vációt ad a pénzmennyiség növelése. A reálmodell nominális alkalmazásában ez a növe-
lés azonban exogén pénznyomtatás, transzfer formájában érkezik. így a fogyasztók töb-
bet költhetnek, ami kiszorítja a beruházásokat (csökkenti q-1). 

Ezen okok miatt a dhldt = 0 görbe segítségével is értelmezzük a középtávú egyensúly 
fogalmát. Fontos megjegyezni, hogy a külső egyensúly nem jelent egy teljes pályát a 
tekintett változókra: a nominális modell nem tud az egyik periódus külső egyensúlyi 
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pontjából a következő periódus ilyen pontjába jutni, mivel a nagyobb tőkeállományhoz 
magasabb pénzmennyiség tartozik, ám az ellentmondana a dh/dt = 0 feltételnek. A megkö-
zelítés erénye viszont, hogy igaz a következő: egy túlértékelt gazdaságban (ahol a pénz-
mennyiség nagyobb, mint a külső egyensúlyi érték) a GDP is magasabb a középtávú egyen-
súlynál, ha a > [3. Ekkor ugyanis a relatív ár is magasabb - és ellenkezőleg, ha a < (3. Ez 
egyaránt igaz a rögzített áras GDP-re (ahol a hosszú távú relatív árral súlyozzuk a szek-
torokat), valamint a reál (euróban számolt) GDP-re (ahol az aktuális, de euróban számolt 
árakkal súlyozunk). A nagyobb GDP tehát magas külkereskedelmi hiánnyal is jár (mivel 
dh/dt < 0).7 Ha a > j8, a nagyobb GDP alacsony q értékkel - tehát alacsonyabb beruhá-
zásokkal és tőkebeáramlással - párosul. A későbbiekben, amikor az impulzusválaszokat 
ismertjük, ezeket az összehasonlításokat részletesebben is tárgyaljuk. Mindezek az ered-
mények tehát nem teljesülnek a reálegyensúlyi pályára. 

Ennek ellenére is érdekes a reálegyensúlyi pályát és annak nominális megvalósítását 
formálisan leírnunk. A (6) egyenlet szerint w = (3kl

T~p, majd a (10) alapján h - w-x. 
Adott k mellett az egyensúlyt 

pkl
T~p = x 

írja le. Felhasználva JC definícióját, a szolgáltatáspiac egyensúlyát, valamint fc -re és p-re 
vonatkozó korábbi eredményeinket, w = jc-ből l = a ( l - A ) következik.8 Behelyettesítve 
ezt a tőkepiaci egyensúly egyenletébe, majd visszaírva a profitmaximalizálás egyenletébe, 

r = ( l-P) 
1 - 0 

1 -a + (a - /3)A 
r~P (17) 

adódik. Ez már meghatározza a reálegyensúlyi pályát: 

<7-1 

q=pq-( 1 - / 3 ) 
1 -13 v/» 

1 -a + (a- ¡3)A 
( g - l ) 2 

28 

Ez egy kétdimenziós dinamikus rendszer, a szokásos nyeregpálya-megoldással (a g-ra 
vonatkozó tranzverzalitási feltételnek megfelelően). A külkereskedelmi egyensúlyon ke-
resztül a keresleti oldal megadja a szektorok nagyságát, innentől kezdve a gazdaság úgy 
viselkedik, mint egy normál egyszektoros modell tőkealkalmazkodási költségekkel. Ezek 
után meghatározhatjuk azt a pénz-, illetve árfolyampályát, ami ezzel a reálpályával kon-
zisztens. A (11) egyenletből indulva, cseréljük ki x-et w-vel, majd tekintsük (17)-et: 

w = -\ p + - w + y-— 
w 

w ( l - / ? ) - = - p + -

h = 

w + y-w 

yw(k) 
(l-p)k/k + p + é/e (l- (3)(q(k)-\)/8 + p-é/e 

1 Darvas-Simon [2000] empirikus kapcsolatot mutat ki a potenciális kibocsátás és a külkereskedelem 
között, bár tanulmányuk fókusza a magas importárfolyam, majd annak az inflációra gyakorolt hatása. 

8 Ez az eredmény - miszerint a két szektor mérete állandó a felzárkózás során - csak a speciális Cobb-
Douglas-esetre jeli emző. 
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Állandó szintet (vagy meredekséget) tételezve fel az árfolyamról, ez a kifejezés meg-
adja a szükséges pénznövekedési ütemet (é /e-n felül). Ha a pénzmennyiségről tételez-
zük fel, hogy konstans, akkor az egyensúlyi (flexibilis árfolyamrendszer-beli) árfolyam-
ra 

e o 
1 - / 3 

1 - a + ( a - /3)A hn 

teljesül. Mindkét esetben egy háromdimenziós rendszert kaptunk. A (k - q) blokk azon-
ban nem függ a nominális változóktól, tehát önmagában véve megoldható. Utána behe-
lyettesíthetjük {£} és {qt} pályáját a h, illetve e pályáját leíró egyenletekbe. Az utóbbi 
esetben a h0 / e„ -h végfeltételre is szükségünk van. 

Végezetül bevezethetjük a reálegyensúlyi relatív árat és GDP-t („potenciális" GDP): 

P = 
P(l-a p \a~ 

>pot ~ +(l-l)k^ 

a 

= plk 

l 
a 

a 1 - p 

D 

1 -P 

ka~13 = — 
a 

1-a 18 

a 1 - / 3 

XOt-1 
1 ~P 

1 -a + (a-P)X 
ra-p 

1 -a + (a- P)X 

f 

kv~pa(\-X) + (\-a{\-X)) 
1 - / 3 

l-a + (a- P)X 
A-fi 

= kU 
f 1 - / 3 

\-a + {a- p)X 
(/3(l-A) + l - a ( l - A ) ) . 

A konvergencia folyamán k egyre nő, így a potenciális GDP is. Amennyiben a > /3, a 
tőkeakkumuláció a relatív ár növekedését is maga után vonja. Ez a szokásos Balassa-
Samuelson-hatáson felüli növekedés (hiszen a technológia változatlan). A tőkefelhalmo-
zás átmeneti hatással van tehát a relatív árakra - a tőkehiány enyhülésével csökken annak 
az ára. Ez annak a szektornak a relatív árát fogja javítani, ami kevésbé intenzíven hasz-
nálja a tőkét (az úgynevezett inverz Stolper-Samuelson-tétel). 

Kvalitatív megoldás 

A teljes rendszer loglinearizálása 

A loglinearizálást és az impulzusválaszok előjeleinek elemzését a tanulmány bővebb vál-
tozata tartalmazza.9 Itt csak a főbb eredményeket tekintjük át, és bemutatjuk a mögöttük 
álló gondolatokat. A következő lineáris differenciálegyenlet-rendszer írja le a négy dina-
mikus változó viselkedését (pontosabban logaritmikus deriváltjukét, azaz az egyensúlytól 
való százalékos eltérésüknek a pályáját): 

9 Ezt az - angol nyelvű -változatot a szerzők kérésre rendelkezésre bocsátják. 
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d „ [5 
—q = pq + p — dt a- f5A 

P B 
a-p A 

x = px- ph 

d « 1 . 
— k = — q 
dt 8 

(18) 

d u 
— h-
dt 

P 1 ~P 1 
y a- p A 

p _ « H Í , 
y A a-p 

ahol A = (\-P -B)/(a - P) és B = 1 + (a - /?)/[(« - A)(/3 - a)], így (1 - p)/(a - p) x 
X 1A4 - 1 = 5/(1 - P - B) = B/Axl/(a - P). Az átmenetmátrix alakja ezekután 

/ 

A = 

P P 

0 
J_ 
ő 
0 

p 1 
a - p A 

P 
0 

p ő 1 

" P P B 
a - p A 

0 

0 

p B l - p 
7 A a - ¡3 j A a - (5 

0 

- P 

0 

0 

Amennyiben e ^ 0, az összes p tagot (háromszor fordul eló') p + e-ra kell cserélni. 
A rendszer stabilitását a sajátértékek (valós részeinek az) előjele határozza meg, az 

általános megoldások pedig a sajátvektorok lineáris kombinációiként adódnak. Mivel e 
fogyasztási és beruházási feladat mindegyikében szerepel egy aszimptotikus korlát is, 
ezért két kezdeti feltétel (h és k-ra) már rögzíti a rendszer viselkedését. Ennek alapján két 
stabil (negatív valós részű) és két instabil sajátértéket kell kapnunk. 

A reálegyensúly loglinearizálása 

A tőkeakkumulációt a következő egyenletek írják le: 

~q = pq + ppk 

d í 1 -— k - --q. 
dt 8 

A rendszer karakterisztikus polinomja 

X2 -pX-pP= 0, 

és egyetlen konvergens sajátértéke 

p a p a 

tehát 
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kt - k0e 

qt - 8 — k = 8X_k, 
dt 

A pénzmennyiség egyenletének loglinearizálásából 

h = (l-p)k-q 
S p 

= ( l - j 3 ) 1 - ^ 
P 

k. 

Ez mutatja, hogy a felzárkózás során a pénzmennyiség fokozatosan nő. 
A nominálárfolyam egyenletének loglinearizáltja: 

d ¿=rPQ 
dt H/é 

((1 - P)kx~pk + 2e~pe)- pe-{\-P)\q 
d 

m 
H/é 

k + 
H!e 

ahol Q = (1 - P)/[\ - a + X(a - p)]. A megoldást é = zk alakban keresve, felhasználva 
(17)-et és különböző hosszú távú feltételeket, z = fi - 1 adódik, tehát é - (P - 1 )k. Ez 
azonnal mutatja, hogy a nominálárfolyam fokozatosan erősödik a reálegyensúlyi pálya 
mentén (amennyiben az effektív pénzmennyiség konstans). 

Az impulzusválaszok előjelei és a külső egyensúly 

Az A átmenetmátrixnak két konvergens és két divergens sajátértéke van. Jelölje a kon-
vergens gyökökhöz tartozó sajátvektorokat és v\. Ekkor 

(.k,h,q,x)0 = Cv, + D\2. 

A C és D együtthatókat a két kezdeti feltétel határozza meg, ezért felírhatok k0 és hQ 

lineáris kombinációjaként. Ekkor q0 és x0 szintén előáll lineáris kombinációként: 

x0 — ch-Q dk^ f 

ahol c és d adott függvényei a két sajátvektornak. A legfontosabb azt igazolni, hogy c 
mindig pozitív, ami az Av; = A.v. összefüggések felhasználásával könnyen adódik, az a 
és P (a szektorok tőkeintenzitásának) relatív nagyságától függetlenül. 

Hasonlóan igazolható, hogy d mindig pozitív, tehát a tőkeállomány növekedése több-
letköltéshez vezet. A külföldi valutában számolt pénzmennyiség növekedése (ami tehát 
adódhat H növekedéséből vagy e csökkenéséből is) csökkenti q0 -ot és így a beruházáso-
kat, amennyiben a szolgáltatószektor munkaigényesebb. Ezek szerint h hirtelen megnöve-
kedését k csökkenése, majd fokozatos növekedése követi. Végezetül, a tőkeállomány 
növekedése csökkenti q -ot, vagyis a beruházásokat. 

Ezen eredmények alapján értelmezhetjük a külső egyensúlyi pénzmennyiséget. Ezt a 
külkereskedelmi egyensúlyra vonatkozó feltétel rögzíti, tehát dh/dt - 0. Felhasználva 
dh l dt egyenletét, ez azzal ekvivalens, hogy x = (1 - P)k. A nominális tőkeakkumuláci-
ós pálya mentén (itt tér el a külső egyensúly a reálegyenúlyi pályától) i = ch + dk, tehát 

c 
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Már láttuk, hogy h vagy k növekedése növeli x-ot és csökkenti q-ot (amennyiben 
a > p). Következésképpen a nominális költés növekszik mind a nominál-, mind a reálfel-
zárkózás során, és a külső egyensúlyi pénzmennyiség növekvő függvénye a tőkeállo-
mánynak. Mivel az egységgyököket nem tudjuk analitikusan meghatározni, ezért nincs 
módunkban a felzárkózás sebességéről határozott állításokat tenni. A következő észrevé-
tel azonban igen lényeges: 

Az is igaz (lásd a tanulmány bővebb változatát), hogy p előjele megegyezik x elője-
lével: 

ahol A pozitív. Ha tehát megnő a pénzállomány, akkor x és p növekszik, w pedig szintén, 
ha a > p. Ez a nominális sokk hatását elnyújtottabbá teszi: a nominális költés megnő, de 
a nominális jövedelem szintén, ezért a külkereskedelmi hiányon keresztüli alkalmazko-
dás lassabb, mint exogén bérek esetén lenne. Ha a < fi, akkor ez a mechanizmus az 
egyensúlyhoz való visszatérést gyorsítja. 

Vizsgáljuk most meg a relatív ár impulzusválaszának előjelét a tőkeállományt ért sokk-
ra! Ha a > P (amit a következőkben végig felteszünk), akkor könnyen igazolható, hogy 
B < 0. Ennek alapján p < 0, a relatív ár és a bérek az egyensúlyinál alacsonyabbak 
(csökkennek). A reálegyensúlyi pályán és a külső egyensúlyban x = (1 - P)k, tehát 

p = k = (a-p)íc. 
A 

Mindhárom esetben tehát a relatív ár a középtávú egyensúlynál alacsonyabbról indul, 
és a felzárkózás folyamán fokozatosan emelkedik. 

Az impulzusválaszok vizsgálatát általában úgy végezhetjük el, hogy mindent kifeje-
zünk k és h lineáris kombinációjaként a nominális modellben, és k többszöröseként a 
reál- és külső egyensúlyi pályán. Az egyes együtthatók előjele határozza tehát meg az 
adott változó k vagy h változására bekövetkező elmozdulásának irányát. Először a no-
minális modellt tekintve, ha a két előjel megegyező, akkor az adott változó a felzárkózás 
során alapvetően monoton pályát követ (növekszik vagy csökken). Ha az előjelek eltér-
nek, akkor a változó annak függvényében ingadozhat az egyensúly körül, hogy melyik 
hatás az erősebb. A reálmodell és a külső egyensúly esetében a monotonitás nem kétsé-
ges. Behelyettesítjük a k és h közti összefüggést, és meghatározzuk az összesített hatást. 
Egy túlértékelt gazdaságban az adott változó a középtávú egyensúlyhoz képest maga-
sabb, ha h előjele pozitív a nominális modellben - ez abból következik, hogy egy túlér-
tékelt gazdaságban h magasabb a vonatkozó külső egyensúlyi értéknél. 

Jelen kereteink között nem végezzük el az összes ilyen számítást, leginkább azért, 
mert ezek gyakran tartalmaznák a csak indirekt módon kezelhető c, d, e vagy/paramé-
tereket. Ehelyett inkább egy numerikus példán mutatjuk be a hatások irányait. 
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Gazdaságpolitikai szimulációk 

Kalibrálás 

Pusztán az illusztráció céljából, válasszuk a következő paramétereket: 
a - 0,8 - a szolgáltató szektor munkaintenzitása; 
(5 = 0,5 - az iparcikk szektor munkaintenzitása. A fontos feltevés az, hogy a > ¡5, 

ami az irodalomban elfogadott feltevés, bár nem feltétlenül helytálló minden országban; 
X - 1/3 - az iparcikkek aránya a hasznosságban. Ha az iparcikkárak szolgáltatás-

összetevőit is figyelembe vesszük, ez a szám nem áll messze a tényleges becslésektől; 
p ( - r*) - 0,05 - a világpiacokon várt tőkehozam (ha egységnyi idő egy évnek felel 

meg, akkor ez évi 5 százalék hozamot jelent). 
y, 8- ezek a paraméterek alapvetően az alkalmazkodási sebességekről alkotott a priori 

elképzeléseket jelenítik meg. Mint látni fogjuk, a 8 = 3 választással egy tőkeállomány-
sokk felezési ideje a reálmodellben 10 év (a sajátérték -0,06964847243). A /paramétert 
pedig úgy választjuk meg, hogy a nominális alkalmazkodás kellően gyorsabb legyen a 
reálalkalmazkodásnál. A p 0,02 választás mellett egy pénzmennyiség-sokk felezési 
ideje 2,1 év exogén béralakulás esetén (a sajátérték -0,3294361720). 

Reál- és nominális felzárkózási pályák 

Először a reálpályára vonatkozó eredményeket tekintjük át. Amennyiben a szolgáltató-
szektor munkaigényesebb, a felzárkózás a reálárfolyam (relatív ár) tőkeakkumulációból 
adódó felértékelődésével jár.10 Ha a munkaintenzitások megegyezők, nincs ilyen hatás; 
míg ha fordítottak, akkor reálleértékelődést figyelhetünk meg. 

Mindez összhangban van a nemzetközi kereskedelmi elméletekkel: amíg a tőkeellátott-
ság alacsony, ára szükségképpen magas. A flexibilis modellben az elvárt tőkehozam 
emelkedése a tőkeintenzívebb szektor árát emeli (inverz Stolper-Samuelson-tétel). Ma-
gasabb tőkeköltség esetén tehát az NT-szektor árai alacsonyabb szintről indulnak, ezért 
csak többletinflációval érhetik el ugyanazt a hosszú távú szintet. 

A 2. ábra a tőke, a szolgáltatások relatív ára, a Tobin-g és az egyensúlyi nominálárfolyam 
(fix pénzmennyiség melletti) alakulását mutatja. A pályák a k0 = -50 százalék kezdeti fel-
tételhez tartoznak, tehát az egy főre jutó tőkemennyiség kezdetben a hosszú távú fele.11 

Mivel k egyértelműen rögzíti a rendszer pályáját, az ábrákat tetszőleges ponton elvágva 
azt is láthatjuk, hogy egy eltérő kezdeti feltétel mihez vezetne. Paraméterválasztásunk 
mellett a relatív ár kezdetben 15 százalékkal van a hosszú távú értéke alatt. Ezzel párhu-
zamosan a beruházások többlethozamot garantálnak (Tobin-féle q), bár ennek szintje 
egyre csökken. Rögzített hazai pénz mellett a szükséges reálpénz-növekedést a 
nominálárfolyam felértékelődése biztosítja. 

Lassabb tőkealkalmazkodás mellett ugyanaz a kumulatív különbség [rögzített k elté-
rés mellett a relatív ár eltérése is ugyanaz, tehát független ő-tól - maguk a szintek azon-
ban, mint (13) mutatja, változnak] hosszabb időre oszlik el, tehát a többletnövekedés (a 
görbék meredeksége) tartósabb, de kisebb. 

10 Ez nem a megszokott Balassa-Samuelson-hatás, amely az esetleges aszimmetrikus teljes tényezőterme-
lékenység (TFP) növekedésből adódna (ettől a modellben eltekintünk). 

11 Ekkora eltérés az egyensúlytól már kérdésessé teheti a loglinearizálásból származó eredmény értelmezé-
sét. Mivel az egzakt modell numerikus megoldása problémás (a nyeregpálya-tulajdonság miatt), véleményünk 
szerint ezek a közelítő numerikus megoldások értékes információt adnak az elméleti modell viselkedéséről. 
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2. ábra 

A r e á l p á l y a 
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Ezután a nominális eset eredményét ismertetjük, fix árfolyam és hazai pénzmennyiség 
mellett, összevetve a reálpálya, valamint a pontonkénti külső egyensúlyi értékekkel. Ez-
úttal is k0 = - 5 0 százalék a kezdeti feltétel. A kezdeti h értékét úgy választjuk meg, 
hogy e = 1 esetén a nominális gazdaság kezdetben éppen a külső egyensúlyi pénzmennyi-
séggel rendelkezik. Numerikusan h0 ~ 0,5h. 

A 3. ábrán különböző változók nominális pálya menti alakulását mutatjuk be. A pane-
lekben a nominális pályáknak a reálegyensúlytól, valamint a külső egyensúlytól vett 
százalékos eltérést találjuk. Kivétel ez alól az 1. és a 7. panel. A külső egyensúly defini-
álásánál a nominális pályán látott tőkemennyiséget vesszük alapul, tehát közöttük tőkeel-
térés nincs (1. panel). A választott függvényformák pedig azt mutatják, hogy a reálpálya 
mentén és a külső egyensúlyban az NT-szektor foglalkoztatottsága konstans (7. panel). 

Az első panel a tőkefelhalmozás alakulását mutatja. Láthatjuk, hogy a nominális pálya 
valóban gyorsabb tőkefelhalmozással jár. Ezt a Tobin-g alakulását ábrázoló panel is 
megerősíti. A külső egyensúlyhoz hasonlítva a pályákat, a nominális pálya mentén q 
végig felülértékelt. A reálegyensúlyhoz képest q először erősen felül-, majd kis mérték-
ben alulértékelt - ez utóbbi hatás azonban csak csökkenti a nominális pálya menti tőke-
felhalmozási többletet, de nem szünteti meg azt (1. panel). 

A többi panel a relatív árak, pénzmennyiség, tőkeköltség, bérek, szektorok közötti 
foglalkoztatás, és a tőke-munka arányok (a két szektorban megegyező) eltérését mutatja. 
Az ábrák megerősítik és kiegészítik az impulzusválaszok előjeleiről tárgyaltakat. Az is 
látható, hogy a külső egyensúlyi helyzetből induló nominális pálya később eltér tőle.12 

Összességében a reálárfolyam (a relatív ár) alulértékelt a felzárkózás folyamán. Ezt a 
pénzmennyiségek eltérése is mutatja: a nominális egyensúly alacsonyabb pénzmennyisé-
get jelent, ezért alacsonyabb fogyasztást is. Ez kedvező a tőke árára és a beruházásokra 
vonatkozóan, a béreket pedig alacsonyan tartja. A tényezőárak alakulása miatt a 
szolgáltatószektor kevesebb munkát használ, és mindkét szektor relatíve munkaintenzí-
vebb technológiát. 

Zárógondolatok 

A tanulmány egy egyszerű elméleti modellt ismertetett, ami egy kis, a külfölddel keres-
kedő gazdaság növekedését vizsgálta, a külfölddel versenyző és nem versenyző szektoro-
kat is megkülönböztetve. A modellkeret alkalmas a nominális konvergencia strukturális 
tulajdonságainak vizsgálatára; továbbá anélkül vezet a nominális árfolyamsokkok hosszan 
tartó reálhatásához, hogy árazási vagy bérezési tökéletlenségeket kellene feltételezni. 

A modell alapvetően egy rugalmas árképzésű, kétszektoros (a külfölddel versenyző és 
nem versenyző), kéttényezős, kis, nyitott gazdasági növekedési modell, amiben a pénz 
közvetlen hasznossággal bír a fogyasztók számára. Összességében a modell rávilágít 
arra, hogy a reálárfolyam alakulása és a tőkefelhalmozás mély kétszektoros, többténye-
zős, nyitott gazdasági meghatározókkal rendelkezik - így például ha egy ilyen normál 
modellt bővítünk a pénz hasznosságával és fokozatos beruházási viselkedéssel, akkor a 
nominális sokkok már nem semlegesek a reálváltozókra, beleértve a reálárfolyamot (a 
szektorok relatív árát) is. 

12 A reálgazdaság a dh(k)/dt = 0 görbén tartózkodik. Mivel k növekszik, ezért /¡-nak is nőnie kell. A 
nominális gazdaság tehát nem elégítheti ki egyszerre a dh(k)/dt~ 0 feltételt és járhat az effektív pénz-
mennyiség emelkedésével, hacsak nincs egy exogén növekedési tag ft-ban. Ha az árfolyam fix, és a külföldi 
valutában számolt pénzmennyiség értéke éppen nem változik, akkor a nominális modell szükségképpen 
különbözik a reálmodelltől. 



574 Benczúr Péter-Kónya István 

Egy másik fontos eredmény az, hogy egy nominális sokk után a beruházások és a 
megtakarítások ugyanabba az irányba mozognak, bár a beruházásokat teljesen a nemzet-
közi tó'kepiac finanszírozza. Ehhez az a kulcslépés, hogy a nominálárfolyam befolyásolja 
az iparcikkárakat, míg a pénz (általában pedig a fix hozamú befektetések) értéke a hazai 
valutában rögzített. Ilyen értelemben ezek a befektetések eredendő nominális ragadóssá-
got eredményeznek. 

Az ismertetett eredmények mellett a modell alkalmas arra is, hogy nagy árfolyammoz-
gások (leértékelések, azok ütemeinek változtatása, az euró konverziós rátája) hatásait 
tanulmányozzuk, de felhasználható fiskális, illetve jövedelemsokkok elemzésére is. Szintén 
fontos elméleti szempont, hogy a hagyományos Balassa-Samuelson-hatást fokozatos tő-
kemozgásokkal és a nominális oldallal bővíti, így rövid távú keresleti hatásokat is megje-
lenít a reálegyensúlyi modellben. A modell segítségével definiálhatjuk az árfolyam alul-
és felülértékeltségét, illetve ezek hatását a reál- és nominális változókra. 

Végezetül azt emelnénk ki, hogy egy többszektoros, többtényezős modellben, ahol a 
pénznek közvetlen a hasznossága, és bármilyen reálhatás miatt a transzformációs görbe 
nemlineáris, a monetáris politika és az árfolyamsokkok nem semleges hatásúak. Árazási 
vagy bérezési tökéletlenségek mindenképpen emelik a modell realisztikusságát, illeszke-
dését és a hatások tartósságát, de az egyes tökéletlenségek szerepének elméleti megítélé-
sével óvatosan kell bánni. 
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Nemzetközi részvény befektetési lehetőségek 
Közép- és Kelet-Európa új európai uniós 

tagállamainak szemszögéből 

Tanulmányunk célja, hogy az újonnan csatlakozott közép-kelet-európai EU-tagálla-
mok befektetői számára a részvényportfoliók nemzetközi diverzifikálásával megnyíló 
lehetőségekre világítson rá. A régió országainak többségében folyamatos kamatcsök-
kenést figyelhetünk meg, ami nem meglepő, hiszen az euró bevezetéséhez a régió 
kamatlábainak az eurózóna átlagához közelítenie kell. A csökkenő kamatlábak pedig 
növelik a részvénypiacok jelentőségét, hiszen az alacsony kockázatú kötvények ho-
zamcsökkenése egyre vonzóbbá teszi a részvénybefektetéseket. A kutatás alapjául 
egy 17 országot átfogó adatbázis szolgált. Az 1997-től 2003-ig terjedő időszakban 
elemeztük az egyes országok részvénypiaci hozamának és kockázatának sajátossá-
gait, megvizsgáltuk a nemzetközileg diverzifikált portfoliók kockázatcsökkentési és 
hozamnövelési lehetőségeit. Három portfólióoptimalizálási stratégia és az úgyneve-
zett naiv portfóliókiválasztási módszer teljesítményét értékeltük ex ante visszatesz-
telési eljárás segítségével. A közép-kelet-európai fejlődő részvénypiacokra kapott 
eredményeket összehasonlítottuk a fejlett piacokra vonatkozó eredményekkel, és 
feltártuk a fejlődő piacok portfólióinak megkülönböztető vonásait.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F37, G11, G15. 

Közép-Kelet-Európa országainak a nemzetközi befektetések folyamatában betöltött sze-
repét a szakirodalom mind ez idáig nem vizsgálta kellő mélységben.1 Ennek legfőbb oka, 
hogy az említett országok tőkepiaci intézményeinek (újra)létrehozása csak az 1990-es 
években kezdődött el, és egészen az 1990-es évek közepéig várattak magukra a tőke-
áramlás liberalizálásáért tett első lépések (lásd például Hermes-Lensink [2000], Scholiens 
[2000], Surányi [2000]). A tőkepiacok rövid múltja az adatsorok időbeli kiterjesztését is 
korlátozta. Bizonyos tanulmányok csak az összehasonlítás kedvéért említenek meg né-
hány mutatót a közép-kelet-európai régió országairól (.Jorion-Goetzmann [1999a], 
[1999b\). A régiót tanulmányozó néhány munka csupán a tőkebeáramlással foglalkozik, 
vagyis azt vizsgálja, hogy ez a régió milyen lehetőségeket nyújt a nyugati befektetők 
számára (Köke [2000], Schröder [2000]). Nem foglalkoznak azonban a régióból kifelé 
áramló tőkével, és következésképpen ennek hatásaival sem. Mindemellett azt is megfi-
gyelhetjük, hogy az újonnan csatlakozott közép-kelet-európai EU-tagállamok többségé-

* Bugár Gyöngyi köszönetet mond a Magyar Tudományos Akadémiának a számára Bolyai János Kutatási 
Ösztöndíj formájában nyújtott támogatásáért. A szerzők megköszönik az OTKA (T046371 KGJ) támogatá-
sát, továbbá Kovács Mariannak (Reuters Hungary) az adatgyűjtésben nyújtott segítségét. 

1 A témában hiányt pótlónak számít a mannheimi Zentrum für Europäische Wirtschaftsforschung GmbH 
(ZEW) nemzetközi pénzügyek osztálya által készített, a közép-kelet-európai tőkepiacok fejlődését feltáró 
Schröder [2001] kötet, valamint Schröder-Köke [2003] tanulmánya. 

Bugár Gyöngyi a PTE Közgazdaságtudományi Karának egyetemi docense. 
Uzsoki Máté egyetemi hallgató a PTE Közgazdaságtudományi Karának angol nyelvű képzési programjában. 
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ben folyamatos kamatcsökkentés tapasztalható. A régió kamatlábainak - az Európai 
Monetáris Unióhoz csatlakozás feltételeként - az eurózóna átlagához közelítenie kell. A 
csökkenő kamatlábak egyre vonzóbbá teszik a részvénybefektetéseket. 

A jelen tanulmányban arra a kérdésre keressük a választ, hogy az újonnan csatlakozott 
közép-kelet-európai EU-tagállamok befektetői milyen eredményeket realizálhatnak rész-
vénybefektetéseik nemzetközi kiszélesítésével. A kutatás alapjául egy 17 országot átfogó 
adatbázis szolgált. Ez a 17 ország a régió nyolc új EU-tagállamából, Oroszországból és 
nyolc fejlett tőkepiacú országból áll össze. Számításainkhoz az 1997 és 2003 közötti hét 
év adatait használtuk. 

A tanulmány témája szempontjából fontos szerepet játszanak a befektetési alapok, ezek 
közül is a külföldre befektető alapok, amelyek a nemzetközi tőkeáramlás jelentős közve-
títőinek tekinthetők, hiszen a nemzetközileg diverzifikált portfolióhoz való hozzájutás 
költséghatékony módját biztosítják.2 A befektetési alapokról szóló törvény megalkotásá-
val Magyarországon az 1990-es évek elejétől kezdve megnyílt a lehetőség e befektetési 
forma előtt. Az azóta eltelt időszakban dinamikusan nőtt a befektetési alapok száma és az 
általuk kezelt tőke nagysága. A tanulmány segítséget nyújthat egy nemzetközi alap 
részvényportfoliójának kialakításához. Emellett eredményeink nem kizárólag a részvény-
alapok számára lehetnek hasznosak, hiszen a vegyes alapok is tőkéjük egy részét 
részvényportfoliókba fektetik.3 Hangsúlyozni kívánjuk azonban, hogy jelen tanulmányunk 
kizárólag részvényportfoliók diverzifikációjával foglalkozik, az egyéb befektetési formá-
kat - például a kötvényeket - kizárja a befektetési lehetőségek közül. 

Először az adatbázis és a felhasznált módszertan leírásával foglalkozunk, majd empiri-
kus elemzésünk eredményeit ismertetjük. Az egyedi részvénypiacok hozamának és koc-
kázatának vizsgálatát követően az egyes részvénypiacok hozamai közötti korreláció/ko-
variancia stabilitását elemezzük. Majd négy különböző nemzetközileg diverzifikált 
portfolió-létrehozási stratégia alkalmazásának az ex ante visszatesztelési eljárás során 
kapott eredményeit tesszük közzé. A négy stratégia közül három egy-egy analitikus mo-
dellre épülő portfólióoptimalizálás, a negyedik pedig egy egyszerű hüvelykujjszabály, 
amely az úgynevezett naiv portfolió összeállítását célozza. A közép-kelet-európai rész-
vénypiacokra kapott eredményeket összehasonlítjuk a fejlett piacokra vonatkozó eredmé-
nyekkel, és megvizsgáljuk, melyek az előbbi, fejlődő piacok portfolióinak megkülönböz-
tető vonásai. Végül Magyarország befektetői szemszögéből tanulmányozzuk a különbö-
ző portfólióoptimalizálási stratégiák generálta súlyoknak az elemzés időtartama alatti 
alakulását. 

A Befektetési Alapkezelők és Vagyonkezelők Magyarországi Szövetsége (Bamosz) 
által közzétett adatok tanúsága szerint a Magyarországon bejegyzett, de külföldön befek-
tető, azaz nemzetközi alapok döntően részvényalapok.4 Az 1. táblázat a különböző típu-
sú alapok által kezelt tőkeállomány nagyságát és százalékos megoszlását mutatja a 2002-
2004 közötti időszakban. Jól látható a nemzetközi alapok térhódítása az utóbbi években, 
annak ellenére, hogy az alapok által kezelt össztőkéből még mindig kicsi a nemzetközi 
alapok részesedése. 2004 végén a nemzetközi alapokban összpontosuló tőkeállomány az 
előző évi értékhez viszonyított 51 százalékos növekedésének köszönhetően meghaladta a 
100 milliárd forintot (ami a Bamosz-tagok által kezelt teljes tőkeállomány 10 százalékát 
tette ki). A nemzetközi alapokkal ellentétben a hazai alapok többnyire kisebb kockázatú 

2 Ugyanis bármely befektető az alapkezelő által kibocsátott befektetési jegyek megvásárlásával - egyszeri 
tranzakciós költséggel - hozzájuthat nemzetközileg diverzifikált portfolióhoz. 

3 A Bamosz honlapján (www.bamosz.hu) megtalálható információk alapján a vegyes alapok portfolióikban 
egészen 50 százalékig növelhetik részvénybefektetéseik súlyát. 

4 A Bamosz kategorizálásának megfelelően a nemzetközi alapok esetében a külföldi eszközök aránya az 
alap által kezelt portfolióban meghaladja az 50 százalékot. A részvényalapok portfoliójában a részvényekbe 
történő befektetéseknek minimum 50 százalékos részesedést kell képviselniük. 
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instrumentumokba, kötvényekbe fektetnek. Míg 2004 végén a kötvényalapok részesedé-
se a hazai alapok által kezelt tőkeállományból 50 százalék volt - szemben a részvényala-
pok 7 százalékos részesedésével - , addig a nemzetközi alapok által kezelt tőkeállomány-
nak csak kis hányada, mindössze 8 százalék összpontosult a kötvényalapok kezében, 
miközben 57 százalékos volt a részvényalapok részesedése. 

1. táblázat 
A Bamosz tagok által kezelt vagyon (év végi adatok, millió forintban) 

Százalékos megoszlás 
Hazai alapok 2002 2003 2004 

2002 2003 2004 

Pénzpiaci 1 8 9 1 7 9 1 7 6 5 1 3 3 0 2 6 8 6 2 1 2 1 3 2 

Kötvény 6 3 4 4 4 4 5 3 9 3 6 0 4 7 5 4 5 5 7 1 6 5 5 0 

Részvény 3 1 7 6 8 4 5 1 0 4 6 8 9 6 0 4 5 7 

Vegyes 1 4 6 9 8 1 0 0 4 4 9 2 3 7 2 1 1 

Ingatlan 2 0 7 3 2 6 4 8 0 9 9 9 1 8 6 2 8 1 0 

Összesen 890 820 835 830 955 523 1 0 0 1 0 0 1 0 0 

Részesedés (százalék) 9 5 9 2 9 0 

Az előző évhez viszo-
nyított növekedés 
(százalék) - 6 1 4 

Nemzetközi alapok 2 0 0 2 2 0 0 3 2 0 0 4 2 0 0 2 2 0 0 3 2 0 0 4 

Pénzpiaci 0 0 0 0 0 0 

Kötvény 6 6 5 4 1 0 8 3 7 8 9 7 2 1 5 1 5 8 

Részvény 2 8 2 3 2 5 0 3 5 2 6 1 3 4 1 6 5 7 1 5 7 

Vegyes 8 7 3 4 9 9 6 2 3 6 9 8 5 2 0 1 4 3 4 

Ingatlan 0 0 0 0 0 0 

Összesen 43 619 71 151 1 0 7 2 9 8 1 0 0 1 0 0 1 0 0 

Részesedés (százalék) 5 8 1 0 

Az előző évhez viszo-
nyított növekedés 

S 1 (százalék) 63 51 

Forrás: a Bamosz honlapján megtalálható adatok felhasználásával a szerzők összeállítása. 

Módszertan 

A kutatás 17 ország havi bontású részvényindexét vette alapul. Az elemzésbe bevont 
országok: a közép-kelet-európai régió nyolc új EU-tagállama, azaz Csehország, Észtor-
szág, Lengyelország, Lettország, Litvánia, Magyarország, Szlovákia, Szlovénia, vala-
mint nyolc fejlett tőkepiacú ország, azaz az Egyesült Államok, Ausztrália, Egyesült Ki-
rályság, Franciaország, Japán, Kanada, Németország és Svájc. Abból a célból, hogy a 
nemzetközileg diverzifikált portfoliókat a fejlődő tőkepiacú országok szemszögéből ered-
ményesebben vizsgálhassuk, Oroszországot is bevontuk az adatbázisba. 

Az egyes tőzsdei hozamokat a vizsgált országokra közzétett részvényárindexekből szá-
moltuk.5 A fejlett tőkepiacú országok, és még négy közép-kelet-európai ország (Csehor-

5 Bizonyos országok esetében teljesítményindexek nem álltak rendelkezésre, ezért - a konzisztencia érdeké-
ben - minden ország esetében árindexek használata mellett döntöttünk. Ez bizonyos mértékű torzítást okoz 
eredményeinkben, hiszen az árindexek nem veszik figyelembe az osztalékfizetésből származó jövedelmet. 
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szág, Észtország, Magyarország és Oroszország) adatait a Morgan Stanley Capital 
International (MSCI) adatbázisából vettük, ezek mind a 12 esetben az MSCI által számí-
tott indexek. Lettország és Szlovénia esetében a hivatalos tőzsdeindexet, azaz a RICI és 
SBI20 indexeket, míg Litvánia esetében a tőzsde által publikált LITIN-G indexet hasz-
náltuk. Mindhárom index idősora a Reuters adatbázisából származik. Észtország és Szlo-
vákia árindexeinek forrása a Nomura, illetve S&P/IFC adatbázisa volt. Ez utóbbi két 
ország korlátozta a kutatás időbeli kiterjesztését, ugyanis Észtország és Szlovákia adatai 
csak 1997-től kezdődően álltak rendelkezésre (azaz egész pontosan Szlovákia esetében 
csak 1997 februárjától). Emiatt az elemzés alapjául hétéves (1997 januárjától 2003 de-
cemberéig tartó) idősorok szolgáltak. 

A helyi tőzsdei árindexek hozamait a hó végi valutaárfolyamok6 felhasználásával át-
váltottuk a különböző országok fizetőeszközében kifejezett hozamokra. Ezzel voltakép-
pen minden ország nézőpontjából megkaptuk a teljes hozamokat. A művelet országon-
ként összesen 17 teljes hozam sorozatot eredményezett, amelyek mindegyike - a vizsgált 
időszak hosszának megfelelően - 83 elemet tartalmazott (kivéve Szlovákia esetében, ahol 
az 1997. januári részvényindex-érték hiányzott). 

A portfólióoptimalizáláshoz a Markowitz [1952] által kifejlesztett átlag-variancia haté-
konyságra épülő modellt alkalmaztuk (vö. Markowitz [1999]). Ennek megfelelően, a 
befektetési folyamat eredményét az adott portfolió átlagos jövedelmezőségével és kocká-
zatával mértük, azaz a várható (átlagos) hozammal és a hozamok szórásával/varianciájával. 

Az z'-edik tőzsde hozama a y'-edik tőzsde pénznemében, azaz a j'-edik ország befektető-
inek szemszögéből, az (1) képlettel számolható: 

Ru = (1 + e.) - 1, (1) 

ahol R. az adott tőzsdeindex hozama helyi valutában, e. pedig az /-edik és j-edik valuták 
közti árfolyam változásából realizált hozam (/-edik valuta gyengülése pozitív e i . értéket 
eredményez, erősödése pedig negatívat). Egy portfolió hozama, ami különböző pénzne-
mű értékpapírokat tartalmaz, a /-edik ország szemszögéből nézve a következő képlettel 
számolható: 

RJ.P=1X,*ÍJ> (2) 
i=i 

ahol x. az /-edik tőzsdén befektetett tőke aránya az egész portfolió értékéhez, azaz mind 
az n tőzsdén befektetett tőke összértékéhez viszonyítva. Ebből következik, hogy az előbb 
említett portfolió várható (átlagos) hozama a különböző tőzsdék hozamainak súlyozott 
átlaga: 

E(Rlp) = fJxiE(RlJ). (3) 
i=i 

A portfolió varianciáját a következőképpen kapjuk meg: 

n n 
= (4) 

i=i *=i 

ahol p. k az /-edik és fc-adik ország teljes hozamai közötti korreláció, cr és <r pedig az z'-
edik és £-adik ország teljes hozamainak szórása. Mindhárom érték ay'-edik ország szem-
szögéből, tehát j-edik ország pénznemében értendő. 

6 A valutaárfolyamok forrásaként az Oanda online adatbázisát (www.oanda.com) használtuk. Az egyes 
fizetőeszközök rendelkezésre álló, amerikai dollárban kifejezett, bankközi eladási árfolyamait alapul véve, 
minden egyes valutapárra kiszámítottuk a keresztárfolyamokat. 
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1. ábra 
Különböző stratégiák által generált portfoliók elhelyezkedése az effektív határon* 

Várható 
hozam / E(R) 

* Az általunk vizsgált befektetési stratégiáknak megfelelő hatékony portfoliók az MVP és az A pont által 
meghatározott úgynevezett, effektív határon találhatók. A hazai portfoliót (a hazai indexbe történő befekte-
tést) a HP pont jelöli. Az effektív határ legmagasabb pontja (A) az adott periódusban legnagyobb hozamú 
részvényindex által reprezentált befektetésnek felel meg. 

A befektetők döntéseit négy stratégiával modelleztük: az úgynevezett naiv stratégiával 
(EQW), a minimumvariancia-portfóliót (MVP), a hazai portfolióval egyenlő várható 
hozamú portfoliót (EMP) és a hazai portfolióval egyenlő szórású portfoliót (ERP) előál-
lító stratégiákkal.7 Az EQW-stratégia esetében minden ország egyenlő súllyal kerül a 
portfolióba, ezért ehhez a stratégiához nincs szükség sem paraméterbecslésre, sem 
portfólióoptimalizálásra. 

Az MVP-stratégia a lehető legkisebb kockázatú portfoliót generálja (lásd 1. ábra) a 
portfólióhozam varianciájának minimalizálásával. Az MVP alkalmazásának megfelelő 
portfolió meghatározásához a következő optimalizálási problémát kell megoldani: 

n n 

minV(x) = yZ^xixkpik<ji(yk 
i=1 k=1 

(5) 
n 

x. > 0 , i = 1 , 2 , . . . , « . 
¡=i 

Ezt a stratégiát azért vettük fel az elemzésbe, mert logikusnak tűnik, hogy számos 
befektető a közép-kelet-európai régióból kockázatcsökkentési célokkal szeretne egy nem-
zetközi portfoliót létrehozni. 

7 Az egyes portfóliókiválasztási stratégiák jelölésére az Eun-Resnick [1994], valamint Bugár-Maurer 
[1999] és Bugár [2004] által használt rövidítéseket alkalmaztuk, amelyek az egyes stratégiák angol elneve-
zéseiből származnak. Az EQW, MVP és ERP stratégiák részletes leírása és működésének illusztrálása meg-
található Bugár-Maurer [1999] tanulmányában. Különböző portfóliókiválasztási stratégiák teljesítményének 
összehasonlításához lásd még Bernstein [2000], 
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Az EMP-portfólió - értelmezésünk szerint - az a nemzetközileg diverzifikált haté-
kony8 portfolió, amelynek a várható hozam (EHP) csökkentése nélkül elérhető' kockázata 
a legkisebb (1. ábra). 

n n 

min V(x) = JjJjxixkpik<jiok 
(=1 k=1 

E(x) = fjxiE(Rij)>EHP (6) 
í=I 

n 
= 1, x. >0, i = 1, 2, ..., n. 

i=i 

Az EMP-stratégia legfőbb előnye, hogy alkalmazásával közvetlenül mérhetővé válik, 
hogy - az átlagos hozam szintjének megtartása mellett - milyen mértékben csökkenti a 
kockázatot, ha egy befektető a hazai tőkéjét nemzetközileg diverzifikált portfolióba he-
lyezi át. 

Az ERP-portfólión azt a nemzetközileg diverzifikált, hatékony portfoliót értjük, amely 
a hazai portfoliónál nem jelent nagyobb kockázatot (1. ábra). Az ERP-stratégia célja a 
hozam növelése anélkül, hogy a befektető nagyobb kockázatot vállalna, mint egy hazai 
befektetéssel: 

n 
ma xE(x) = ^xiE(RiJ) 

í=i 
n n 

V(x) = ^yZxixkpUk<T,(Tk < VHP (7) 
1=1 k=1 

=1, x. > 0, / = 1 ,2 , . . . ,« . 
i=i 

Az ERP-stratégia főként a fejlett országok befektetői számára hasznos, ugyanis ezek-
nek az országoknak viszonylag alacsony a kockázatuk, így a kockázat csökkentése ke-
vésbé fontos szempont, mint a közép-kelet-európai régióban. 

A nemzetközi részvényportfoliók és a hazai portfolió teljesítményét - a várható hozam 
és a kockázat egyetlen mérőszámba történő tömörítésével - célszerű összehasonlítani, 
hogy eldönthessük, érdemes-e befektetéseink nemzetközi kiszélesítésében gondolkodni. 
Az összehasonlítás céljából a Sharpe-féle mutatót használtuk.9 

A Sharpe-féle teljesítménymutató egy portfoliónak a kockázatmentes hozamon felüli 
várható (átlagos) hozamát viszonyítja a hozam szórásához, tehát az adott portfolió telje-
sítményét a kockázat egységére jutó többletjövedelmezőség segítségével értékeli. 

8 A hatékony portfoliók fogalmának pontos meghatározásához és a koncepció alkalmazásához lásd Markowitz 
[1999], 129-201. o. és Bugár-Baratto-Prehoffer [2004], 26-33. o. 

9 A teljesítmény mérésére használt mutatóknak nagyon jó áttekintése található Levy-Sarnat [1984] köny-
vének 15. fejezetében (515-557. o.). A Sharpe-féle teljesítménymutató felhasználását esetünkben az indo-
kolja, hogy a teljesítmény mérésére szolgáló mutatók közül kizárólag ez konzisztens a Markowitz-féle dön-
tési kritérium alkalmazásával. Ez ugyanis az egyetlen olyan mutató, amely a kockázat mértékeként a hoza-
mok szórását használja. A Treynor-féle mutató például - a Sharpe-mutatóhoz hasonlóan - a kockázat egysé-
gére jutó jövedelmezőséggel definiálja a teljesítményt, a kockázat mérésére azonban a béta mutatót alkal-
mazza. 



582 Bugár Gyöngyi '-Uzsoki Máté 

E(Rp)~r 
(8) 

ahol az E i R j a vizsgált portfolió várható hozamát, op a portfolió hozamának szórását, r 
pedig a kockázatmentes hozamot jelenti. A jelen tanulmányban kockázatmentes befekte-
tésnek a pénzpiaci tőkelekötési lehetőséget tekintettük. E befektetés hozamának repre-
zentánsára a vizsgált országok központi bankjai által közzétett betéti kamatlábak10 havi 
bontású idősorait használtuk. A Sharpe-mutató kiszámítása egy vizsgált (nemzetközileg 
diverzifikált) részvényportfolió és a (hazai) kockázatmentes befektetés hozamai T hosszú-
ságú idősorának felhasználásával a következőképpen történhet: 

ahol R t a vizsgált portfolió, r a kockázatmentes befektetés hozamát jelenti a í-edik 
periódusban (esetünkben hónapban), Rp és rf pedig a T időszaki átlaghozamok jelölésé-
re szolgál. A (8) és (9) képlet összehasonlításából nyilvánvalóvá válik, hogy a kockázat-
mentes rátaként használt betéti kamatlábak havi ingadozása miatt a teljesítménymutató 
meghatározásakor a fenti értékek átlagával szükséges számolni. 

Az elemzésbe bevont országok részvénypiacának jellemzőit a vizsgált időszakban egyen-
ként és régiókba összevonva tanulmányoztuk. Az eredményeket a 2. táblázat tartalmaz-
za. A táblázat minden sora egy ország szemszögéből mutatja saját pénznemében az összes 
többi ország tőzsdéjén realizálható hozamot. Az oszlopok az egyes országok, mint befek-
tetési célországok tőzsdéinek jellemzőit mutatják a sorokban szereplő országok szemszö-
géből. A táblázatban szereplő minden egyes értéket egy 83 tagból álló, havi bontású, 
teljeshozam-sorozatból számoltunk.11 Az egyes tőzsdéket három paraméter segítségével 
értékeltük: a havi átlagos hozammal, a hozam szórásával és a Sharpe-féle Ps teljesít-
ménymutatóval. A különböző országok hazai hozam-, kockázat- és teljesítményértékei is 
megtalálhatók a 2. táblázatban, ezeket vastagon szedve tüntettük fel [azokon a helyeken 
találhatók, ahol a nézőpont országa megegyezik a befektetés országával, mert ilyenkor 
az árfolyamváltozásból adódó elemek kiesnek, lásd (1) képlet]. A táblázat egy külön sora 
tartalmazza a Sharpe-mutató kiszámításához szükséges, átlagos betéti kamatlábak érté-
két. Annak érdekében, hogy a különböző régiókat össze lehessen hasonlítani, az előbb 
említett három paraméter régiónkénti átlagát is feltüntettünk a 2. táblázatban. A vizsgált 
régiók: fejlett tőkepiacú országok, közép-kelet-európai országok Oroszországgal és Orosz-
ország nélkül. Ezenkívül összesített átlagot is számoltunk, ebben az esetben mind a 17 
országot figyelembe vettük. 

Ha összehasonlítjuk a különböző átlagos hazai tőzsdei hozamokat, megállapíthatjuk, 

(9) 

Empirikus eredmények 

A különböző tőzsdék leíró statisztikái 

10 A betéti kamatlábakat tartalmazó adatsorokat a vizsgált országok központi bankjainak honlapjáról gyűj-
töttük. 

11 Az idősorok elemei az 1997 februárjától 2003 decemberéig terjedő' havi hozamok voltak. 
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hogy a három legmagasabb hozammal Oroszország (2,66 százalék), Magyarország (1,32) 
és Szlovénia (1,26) rendelkezik. Az említett értékek között három negatív átlaghozamot 
is találunk, mégpedig Japán (-0,21), Litvánia (-0,14) és Szlovákia esetében (-0,07). 

A vizsgált részvénypiacok közül az orosz bizonyult a legkockázatosabbnak, ahol a 
hozamok erős ingadozása 19,09 százalékos szórást okozott. Ezt az észt, majd a lengyel 
tőzsde követi, amelyekre a megfelelő kockázati értékek 12,98 és 9,70 százalék. Ugyan-
akkor az ausztrál (3,72), a brit (4,53), valamint a japán (5,02) részvénypiacok bizonyul-
tak a legkevésbé kockázatosnak. A kockázat egységére jutó átlagos többlethozamot te-
kintve Szlovénia került az első helyre, 0,15 nagyságú Sharpe-mutatóval (Ps). A teljesít-
mény szerinti rangsorban Oroszország foglalja el a második (0,10), Svájc pedig a harma-
dik helyet (0,07). Említésre méltó, hogy a vizsgált 17 ország közül hat esetben a Sharpe-
mutató értéke negatív: ez Japán, Litvánia és Szlovákia esetében az eleve negatív rész-
vénypiaci átlaghozamnak, az Egyesült Királyság, Lengyelország és Lettország esetében 
pedig a részvénypiaci átlaghozamot meghaladó betéti kamatlábnak köszönhető. A 2. 
táblázatból látható, hogy az 1997-2003 közötti időszakban Lengyelországban volt a leg-
magasabb a havi átlagos betéti kamatláb (0,94 százalék), míg Magyarország regisztrálta 
a második (0,91), Szlovákia pedig a harmadik legnagyobb értéket (0,83). 

Ha az átlaghozamokat a különböző országok szemszögéből vizsgáljuk, akkor jövedel-
mezőség alapján Oroszország tűnik a legjobb befektetésnek, bármelyik nézőpontból (lásd 
Oroszország oszlopát). Ennek oka Oroszország kivételesen magas átlagos hazai hozama 
(2,66 százalék). Mindez igaz, annak ellenére, hogy Oroszország teljeshozam-teljesítmé-
nye sokat romlott a rubelnek12 az összes valutával szembeni gyengülése miatt [azaz min-
den más pénznem erősödött a rubelhez képest, lásd (1) képlet]. Oroszország magas hoza-
mához - ahogy ez várható is - rendkívül magas kockázat társul, ugyanis az összes ország 
nézőpontjából 20 százalék körül mozog az oroszországi befektetések teljes hozamának 
szórása. Ezzel az oroszországi részvénybefektetések kockázata a legmagasabb a vizsgált 
országok közül. Megfigyelhetjük, hogy Oroszország szórásértékei sok nézőpontból el-
érik a második legkockázatosabb befektetés kétszeresét is. Ennek következményeként 
Oroszország esetében a Sharpe-mutató értékei csak átlagos teljesítményt mutatnak. Az 
oroszországi befektetés Szlovénia szemszögéből a legkockázatosabb, 20,88 százalék szó-
rással. 

Megfigyelhetjük, hogy az orosz befektetők nézőpontjából az összes tőzsde hozama 2 
százalék felett van, ami az átlagosnál jóval magasabb. A hazai tőzsdék relatíve alacsony 
átlagos hozamát figyelembe véve (Oroszország 2,66 százalékos átlagos hozama után a 
második legmagasabb hazai hozam Magyarországé, 1,32 százalék értékkel) egyértelmű, 
hogy az oroszországi befektetők számára mutatkozó magas teljes hozamok a rubel leér-
tékelésének köszönhetők. 1998 közepén az orosz gazdaságot is elérte az 1997-es ázsiai 
krízis hatása. Ez mind az orosz tőzsdeindex, mind a rubel árfolyamát erősen csökkentet-
te. A nagymértékű árfolyamcsökkenést mutatja, hogy számításaink szerint 1998 júliusa 
és augusztusa között a rubel több mint 40 százalékot esett az amerikai dollárral szemben. 
Összességében a rubel gyengülése komoly árfolyamnyereséget hozott a vizsgált időszak-
ban az orosz befektetők számára. A rubel árfolyamának magas volatilitása természetesen 
magas árfolyamkockázatot jelent,13 ami jelentősen növeli a teljes hozam szórását is. En-
nek eredménye, hogy Oroszország szemszögéből nézve minden ország sokkal kockáza-

12 1998. január l-jén az orosz kormány új rubelt vezetett be, a régi rubel névértékének ezredrészével. A 
változás megfelelő kezelése érdekében, a valutaárfolyamok idősorában a korábbi árfolyamértékeket is új 
rubelben számított értékekre váltottuk át. 

13 Egy további elemzés során, amelynek eredményeit cikkünk nem tartalmazza, elvégeztük a kockázat 
különböző összetevőkre bontását. Oroszország esetében a valutaárfolyam-kockázat teljes kockázaton belüli 
magas részarányát mutattuk ki. Az eredmények elérhetők a szerzőknél. 
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tosabb befektetésnek tűnik, mint ugyanezek az országok más nézőpontból. A táblázatban 
szereplő legmagasabb Sharpe-mutató értékeket (mindkét esetben 0,24) is Oroszország 
szemszögéből kaptuk Svájc és Szlovénia mint befektetési célországok esetében. 

Ha a különböző országok hozamait Magyarország szemszögéből vizsgáljuk, megfigyel-
hetjük, hogy a három legmagasabb hozamot mutató ország Oroszország (1,62 százalék), 
Magyarország (1,32) és Észtország (1,23). Továbbá azt is észrevehetjük, hogy a magyar 
befektetők nézőpontjából az Egyesült Királyság (4,86), Ausztrália (5,41), Svájc (5,44) és 
Szlovénia (5,44) bizonyult a legkisebb kockázatú részvénypiacnak. A Sharpe-mutató tekin-
tetében pedig Szlovénia (0,06) és a hazai befektetés (0,04) mutatta a legmagasabb értéket. 
Ugyanakkor kilenc országra mint befektetési célországra vonatkozóan negatív Sharpe-mu-
tatót kaptunk, ami azt jelenti, hogy az adott országban a vizsgált időszakban realizálható 
havi átlagos részvényhozam alacsonyabb volt a magyarországi átlagos betéti kamatlábnál. 

A különböző régiók összesített eredményeit vizsgálva, azt a következtetést vonhatjuk le, 
hogy a közép-kelet-európai országok átlagosan magasabb hozamot nyújtottak, mint a fejlett 
tőkepiacú országok, ugyanakkor magasabb kockázatot is jelentettek a befektetők számára. 
A Sharpe-mutató átlagos értéke minden vizsgált részvénypiac esetében kisebb a közép-
kelet-európai régió országaira, mint a fejlett országokra. Figyelembe véve, hogy a kocká-
zat egységére jutó átlaghozam az előbbi országcsoportra enyhén magasabb értékeket ad, 
mint az utóbbira, ez egyértelműen a közép-kelet-európai országok magasabb betéti kamat-
lábainak köszönhető (ami átlagosan közel kétszerese a fejlett országokbeli kamatszintnek). 
Oroszország bevonásával tovább nő az átlaghozamban és a kockázatban meglévő különb-
ség, ugyanakkor javulnak a teljesítménymutatók. Úgy tűnik tehát, hogy a közép-kelet-
európai országok befektetői számára a nemzetközi részvénypiacok vonzerejét csökkentik a 
magas kamatok. Megállapítható, hogy valamennyi régió szemszögéből Szlovénia Sharpe-
mutatója a legmagasabb. Az összes vizsgált országot tartalmazó mintán belül Szlovénia 
mint befektetési célország esetében a kockázat egységére jutó többlethozam átlagértéke 0,1. 

Következő lépésként azt a kérdést vizsgáltuk, hogy a különböző országok teljeshozam-
sorozatai normális eloszlást követnek-e.14 A rendelkezésre álló 289 sorozatból 112 olyan 
sorozatot találtunk 5 százalékos szignifikanciaszinten, ami nem felelt meg a nullhipoté-
zisnek, miszerint a sorozat normális eloszlású. Az eredményeket régiókra bontva a 3. 
táblázat tartalmazza. A táblázat első sora azon esetek számát mutatja, ahol a nullhipotézist 
el kellett vetnünk,15 a második sor pedig ezeknek a nem kívánt eseteknek a százalékos 
arányát mutatja. 

3. táblázat 
Normalitáspróba eredményei 

Régió Fejlett 
országok 

Közép-kelet-
európai országok* 

Orosz-
ország Összesen 

Nem normál is eloszlású 
esetek száma 43 52 17 112 

Nem normál is eloszlású 
esetek aránya (százalék) 31 38 100 39 

* Oroszország kivételével. 

14 Erre a célra az SPSS szoftvert használtuk, amely a normalitás tesztelésére a Kolmogorov-Smirnov-
(.Massey [1951]) és a Shapiro-Wilk-próbát (Shapiro-Wilk [1965]) alkalmazza. 

15 Egy konkrét hozameloszlás esetében a nullhipotézis elvetése mellett döntöttünk, ha ezt legalább az 
egyik alkalmazott teszt támogatta. Normális eloszlásúnak tehát csak abban az esetben tekintettünk egy ho-
zamsorozatot, ha az mindkét teszt eredményei alapján, 5 százalékos szignifikanciaszinten normális eloszlá-
súnak bizonyult. 
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Ahogyan ez a 3. táblázatból is látszik, Oroszország egyetlen adatsora sem normális 
eloszlású. A többi közép-kelet-európai ország viszont nem mutat jelentősebb különbséget 
a fejlett országok eredményeitől, azaz a nem normális eloszlású esetek aránya a két 
országcsoport esetében csak kis mértékben különbözik. Mindent összevetve, a 
normalitáspróbák eredményéből levonhatjuk azt a következtetést, hogy Oroszország 
esetében az átlagokra és szórásokra támaszkodó elemzés eredményeit fenntartással kell 
kezelni. 

Az ex ante portfólióoptimalizálás elvégzése előtt szükséges tesztelni a teljes hozamok 
kovariancia/korrelációs mátrixának időbeli stabilitását, ugyanis a használt portfolió-
stratégiák kockázatcsökkentő hatása erősen függ a különböző tőzsdék hozama közötti 
kovarianciától/korrelációtól, illetve annak időbeli változásától. Erre a célra a Jennrich 
[1970] által kifejlesztett módszert használtuk. A próba elvégezéséhez az országonként 
rendelkezésre álló 83 adatot tartalmazó időintervallumot két csatlakozó részre osztottuk: 
egy 41 és egy 42 elemből álló periódusra. Mindkét periódusból származtattunk egy kova-
riancia- és egy korrelációs mátrixot, majd megvizsgáltuk, hogy e mátrixok mennyit változ-
tak a két periódus között. A korrelációs/kovarianciamátrixok egyenlőségét ellenőrző Jennrich-
próba próbafüggvénye aszimptotikus %2 eloszlást követ, amelynek szabadságfoka 17 x 17-
es mátrix esetében 136/153. A próba eredményei a 4. táblázatban találhatók. 

4. táblázat 
A korrelációs és kovarianciamátrixok stabilitását vizsgáló Jennrich-próba eredménye 

Korrelációs mátrix Kovarianciamátrix 
Ország -

Z2 p-érték p-érték 

Amerikai Egyesült Államok 149,82 0,2 198,51 0,01 
Ausztrália 144,35 0,3 198,74 0,01 
Csehország 148,96 0,21 194,87 0,01 
Egyesült Királyság 145,72 0,27 196,08 0,01 
Észtország 140,37 0,38 193,78 0,01 
Franciaország 145,24 0,28 193,78 0,01 
Japán 149,59 0,2 192,12 0,02 
Kanada 144,22 0,3 193,28 0,02 
Lengyelország 144,52 0,29 196,98 0,01 
Lettország 146,83 0,25 195,71 0,01 
Litvánia 145,79 0,27 193,33 0,02 
Magyarország 140,96 0,37 193,36 0,02 
Németország 144,95 0,28 193,44 0,01 
Oroszország 188,44 0 211,75 0 
Svájc 148,87 0,21 196,8 0,01 
Szlovákia 150,14 0,19 202,77 0 
Szlovénia 145,58 0,27 189,75 0,02 

A 4. táblázat értékeiből látszik, hogy a korrelációs mátrixok - Oroszország kivételével 
- bármely ország esetében stabilként kezelhetőek a szokásos 5 százalékos szignifikanci-
aszinten. Ugyanakkor a próba nem támogatja egyik ország esetében sem a kovariancia-
mátrix stabilitására vonatkozó feltételezést, ami valószínűleg a hozamok szórása instabi-
litásának köszönhető. 

A továbbiakban megvizsgáltuk, hogy az egyes (helyi) részvénypiacok hozamainak 
szórása, várható hozama és Sharpe-mutatóval mért teljesítménye mennyire tekinthető 
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stabilnak a vizsgált időszakban. Ebből a célból, az 1997-2003 közötti időintervallum 
helyi tőzsdei hozamsorait két egyenlő hosszúságú részre osztottuk,16 és megvizsgáltuk, 
hogy a fent említett főbb paraméterek eltérése mennyire tekinthető szignifikánsnak a 
két időszak között. 

A szórások egyenlőségére vonatkozó hipotézist f-próbával, a várható hozamok egyen-
lőségére vonatkozó hipotézist pedig r-próbával (Hajdú és szerzőtársai [1994]) ellen-
őriztük. Azokban az esetekben, amikor az F-próba a szórások egyenlőségére vonatko-
zó nullhipotézis elutasításához vezetett, a várható hozamok stabilitásának vizsgálatára 
a Welch-próbát alkalmaztuk (.Lukács [1999] 210-211. o.). Annak megítélésére, hogy a 
Sharpe-mutató mennyire tekinthető változatlannak a két időszak között, a Jobson-Korkie 
[1981] által kifejlesztett próbát használtuk fel. E próbák eredményét az 5. táblázatban 
foglaljuk össze. 

5. táblázat 
Az egyes részvénypiaci hozamsorok főbb paramétereinek stabilitását vizsgáló próbák 

eredményei 

Nullhipotézis 

szórások várható 
hozamok P, 

egyenlősége 

F p-érték T ) p-érték z p-ér ték 

Amerikai Egyesült 
Államok 1,12 0,36 - 1 , 9 5 0,05 1,85 0 ,97 

Ausztrália 1,36 0,17 - 0 , 9 4 0 ,35 0,78 0 ,78 
Csehország 1,22 0,26 0 ,16 0 ,88 -0 ,21 0 ,42 
Egyesült Királyság 1,17 0,31 - 1 , 6 5 0 ,10 1,52 0 ,94 
Észtország 6 ,05* 0,00 - 0 , 5 5 0 ,58 - 1 , 0 0 0 ,16 
Franciaország 1,14 0,34 - 2 , 6 7 * 0,01 2,51* 0 ,99 
Japán 1,30 0,21 - 1 , 1 6 0,25 1,09 0 ,86 
Kanada 1,26 0,23 - 2 , 0 9 0 ,04 1,99* 0 ,98 
Lengyelország 1,40 0,15 - 0 , 5 7 0 ,57 0,55 0,71 
Lettország 3 ,00* 0,00 - 2 , 7 0 * 0,01 - 2 , 6 8 * 0 ,00 
Litvánia 1,56 0,08 2 , 4 2 * 0 ,02 - 2 , 4 3 * 0,01 
Magyarország 1,98* 0,02 1,15 0,25 0,97 0 ,83 
Németország 1,54 0,09 - 1 , 8 5 0,07 1,96* 0 ,98 
Oroszország 4 ,90* 0,00 0 ,12 0 ,90 - 0 , 4 4 0 ,33 
Svájc 1,56 0,08 - 1 , 8 6 0,07 1,66 0 ,95 
Szlovákia 1,41 0,14 2 ,61* 0,01 - 2 , 4 3 * 0,01 
Szlovénia 2 ,17* 0,01 - 1 , 6 0 0,12 - 1 , 9 9 * 0 ,02 

A csillaggal jelölt esetekben a megfelelő paraméterek eltérése szignifikánsnak tekinthető 5 százalékos 
szinten. 

16 Az első időszak az 1997 februárjától 200(j) júniusáig, a második időszak pedig a 2000 augusztusától 
2003 decemberéig tartó periódus volt. Abból a célból, hogy a Sharpe-mutató stabilitásának vizsgálata során 
meg tudjunk felelni az „azonos nagyságú minták" követelményének, a 2000. júliusi (középső) értéket el-
hagytuk a hozamsorokból. 
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Az 5. táblázatból látható, hogy a szórások egyenló'ségére vonatkozó hipotézist öt eset-
ben utasítottuk el (lásd csillaggal jelölt értékek). Számításainkból kiderült, hogy az emlí-
tett öt eset mindegyikében csökkent a szórás. Magyarország esetében is szignifikáns 
kockázatcsökkenést figyelhettünk meg. Ennek egyik lehetséges magyarázata az 1998-tól 
2002-ig végbement devizaliberalizáció. Mindemellett valószínűnek tartjuk, hogy a szó-
rások változását sok más hatás is befolyásolta. 

A várható hozamok szignifikáns ¡001)611 változását mindössze négy esetben figyelhet-
tük meg, ami a hozamok instabil „természete" alapján meglepőnek tűnik. Franciaország 
esetében ez a változás csökkenést, Lettország, Litvánia és Szlovákia esetében pedig nö-
vekedést jelentett. A Sharpe-mutató értékében hét esetben mutattunk ki szignifikáns kü-
lönbséget. Említésre méltó, hogy a közép-kelet-európai régióban növekedett, a fejlett 
országok esetében pedig csökkent a Sharpe-mutatóval mért teljesítmény. 

Fontos megemlítenünk, hogy ez utóbbi - a szórásra, várható hozamra és Sharp-muta-
tóra vonatkozó - vizsgálatainkban csupán helyi hozamokat vizsgáltunk, míg meggyő-
zőbb eredmények eléréséhez a teljes hozamok használatára lenne szükség. 

Ex ante analízis 

A különböző stratégiák generálta portfoliók teljesítményét valós körülmények között kell 
elemezni. Ennek érdekében, más kutatókhoz hasonlóan (mint például Eun-Resnick [1994], 
Liljeblom-Löflund-Krokfors [1997] és Bugár-Maurer [2002]), elvégeztük a négy straté-
gia múltbeli teljesítményének értékelését. A módszer, amely ex ante visszatesztelés né-
ven ismert a szakirodalomban, az egyes stratégiák által szolgáltatott portfoliók tényleges, 
múltbeli hozamát értékeli. Ez indokolja a módszer elnevezésében az ex ante jelzőt, ugyanis 
alkalmazása során a döntéshozók előrejelzési képességének eredményességét vizsgáljuk. 

Az elemzéshez kétéves (mivel havi felbontású idősorokat használtunk, ez esetünkben 
24 elemből álló sorozatokat jelent) becslési időszakot használtunk. A becslési időszak 
hozamaiból korrelációs és kovarianciamátrixokat számoltunk, és ezek segítségével elké-
szítettük az a minimumvariancia-portfóliót (MVP), a hazai portfolióval egyenlő várható 
hozamú portfoliót (EMP) és a hazai portfolióval egyenlő szórású portfoliót (ERP) előál-
lító stratégiáknak megfelelő portfóliósúlyokat [ezt az (5), (6) és (7) modell megoldásával 
értük el]. Az eredményként kapott súlyokkal létrehozott portfoliók realizált hozamát a 
becslési periódust követő hónapra (1999. február) vizsgáltuk. Következő lépésként a 
becslési periódust egy hónappal elcsúsztattuk, és a realizált hozamot újra kiszámítottuk a 
periódust követő hónapra. Ezt az eljárást egészen a rendelkezésre álló adatsor utolsó 
becslési periódusáig (2001. december-2003. november), és az utolsó hónap (2003. de-
cember) realizált hozamának kiszámításig folytattuk. Hasonló módon a naiv stratégia 
(EQW) realizált hozamait is kiszámoltuk.17 Ennek eredményeként 59 realizált hozamot 
kaptunk stratégiánként és országonként.18 

Az ex ante elemzés eredményeit a 6. táblázat tartalmazza. A táblázatban a hazai 
portfoliók kockázat- és hozammutatóit is feltüntettük annak érdekében, hogy a nemzet-
közi portfóliódiverzifikációból származó előnyök közvetlenül láthatóvá váljanak. A táb-

17 Az EQW stratégia esetében nem volt szükség a bemenő paraméterek becslésére, illetve a fent leírt 
portfólióoptimalizálásra, mert ebben az esetben minden vizsgált országba ugyanakkora tőkehányadot fekte-
tünk. 

18 Említésre érdemes, hogy bizonyos periódusokban nem volt lehetséges az EMP előállítása, mert a hazai 
portfolióval megegyező hozamú, nemzetközileg diverzifikált portfolió nem volt hatékony. Ez akkor fordult 
elő, amikor a hazai portfolió hozama kisebb volt a minimális varianciájú portfolió (MVP) várható hozamá-
nál. Ezekben az esetekben az EMP helyett az MVP-t vettük figyelembe. 
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lázat mind a négy stratégia átlagos hozamát, a hozamok szórását és a Sharpe-mutató 
értékét tartalmazza mind a 17 ország szemszögéből. Ezeken a paramétereken kívül még 
az adott stratégia alkalmazásával elért kockázatcsökkenés és teljesítménynövekedés mér-
tékét is feltüntettük. Az utóbbin a Sharpe-mutató százalékos javulását értjük. A táblázat-
ban az előrejelzési időszakra vonatkozóan a havi átlagos betéti kamatlábakat is szerepel-
tettük a vizsgált országokban. Az előrejelzési periódusban (1999. február-2003. decem-
ber között) 17-ből hat ország esetében a havi átlagos részvénypiaci hozam negatív volt. 
Az összes negatív hozamú ország (Egyesült Államok, az Egyesült Királyság, Franciaor-
szág, Japán, Németország és Svájc) a fejlett tőkepiacú országok közé tartozik. 

A vizsgált országok közül kilenc esetében regisztráltunk negatív Sharpe-mutatót. Ez a 
fent említett hat esetben az eleve negatív átlaghozamnak köszönhető, a fennmaradó há-
rom esetben, nevezetesen Ausztrália, Lengyelország és Magyarország esetében pedig a 
részvénypiaci átlaghozamot meghaladó betéti kamatlábnak. 

Ezt figyelembe véve nem meglepő, hogy az említett kilenc ország közül nyolc esetében 
mind a négy nemzetközi diverzifikációs stratégia alkalmazása megnövelte a Sharpe-mutató 
értékét. Például az Egyesült Államok esetében az MVP-stratégia 167 százalékos, az EMP 
181 százalékos, az ERP 238 százalékos, az EQW pedig 18 százalékos teljesítménynöveke-
dést hozott. A fentiek alól kizárólag Lengyelország kivétel, ahol a naiv diverzifikáció a 
kockázat egységére jutó többlethozam értékének 159 százalékos csökkenésével járt. 

A közép-kelet-európai régió részvénypiacai általában magasabb átlaghozamot produkál-
tak a hazai befektetők számára, és általában jóval kockázatosabbak voltak, mint a fejlett 
tőkepiacok. Észtország esetében például az átlagos hozam 2,33 százalék, a hozamok szórá-
sa 8,93 százalék, a Sharpe-mutató értéke pedig 0,23. Ez utóbbi értéket tekintve Észtország 
a Szlovéniával megosztott harmadik helyet foglalja el a részvénypiacok teljesítmény rangso-
rában (0,26, illetve 0,25 értékű Sharpe-mutatóval Oroszország, illetve Lettország áll az 
első és második helyen). Ezzel szemben Ausztrália 0,23 százalék átlagos hozamot mutat, 
jóval alacsonyabb, 3,43 százalékos szórással. A Sharpe-mutató értéke ugyanakkor a hazai 
részvényindex átlaghozamát meghaladó betéti kamatláb miatt negatív (-0,06). 

Mivel Lengyelország és Magyarország kivételével az összes közép-kelet-európai or-
szág a Sharpe-mutató viszonylag magas értékével rendelkezik, érthető, hogy így a befek-
tetési teljesítmény további növelésére kevesebb lehetőség van, mint a fejlett országok 
esetében. Eredményeink ezt teljes mértékben megerősítették: Csehország, Észtország, 
Lettország, Litvánia és Szlovákia esetében a nemzetközi diverzifikáció mind a négy stra-
tégia alkalmazása esetén előnytelennek tűnt a teljesítménynövelés szempontjából, ugyan-
is kisebb Sharpe-mutató értékhez vezetett, mint a hazai részvényindexbe történő befekte-
tés. Oroszország és Szlovénia esetében mindössze egy-egy stratégia (az előbbi esetben az 
EQW, míg az utóbbiban az EMP) hozott némi javulást a kockázat egységére jutó többlet-
hozam értékében. Lengyelország esetében három, Magyarország esetében pedig mind a 
négy nemzetközi befektetési stratégia eredményesnek bizonyult. Lengyelország esetében 
az MVP, az EMP és az ERP rendre 128, 3 és 251 százalékos teljesítménynövekedést 
hozott, Magyarország esetében pedig 161, 141, 228 és 105 százalékkal nőtt a Sharpe-
mutató értéke az MVP-, EMP-, ERP- és az EQW-stratégiák alkalmazásánál. Sem Len-
gyelország, sem Magyarország esetében nem tűnik azonban meglepőnek, hogy a befek-
tetések nemzetközi kiszélesítésével sikerült a hazai részvénypiaci befektetésnél nagyobb 
teljesítményű részvényportfoliót összeállítani, tekintve, hogy az előrejelzési periódusban 
még mindig aránytalanul magas betéti kamatlábak19 miatt a Sharpe-mutató értéke mind-
két országban negatív (-0,03) volt. 

19 Ez számításaink szerint Lengyelország esetében 0,75 százalékos, Magyarország esetében 0,73 százalé-
kos átlagos havi betéti kamatokat jelentett. 
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A 6. táblázatból az is kiderül, hogy az MVP- és EMP-stratégiák mind a 17 ország 
esetében csökkentették a kockázatot, míg az ERP-stratégia és a naiv módszer alkalmazá-
sa néhány esetben a hazai befektetésnél nagyobb kockázattal járt. Az ERP-stratégia ese-
tében négy, az EQW esetében pedig hét ilyen országot említhetünk. Emellett azt is meg-
figyelhetjük, hogy a negatív eredmények nagyobb részét a kisebb kockázatú fejlett régió 
országai teszik ki: az ERP esetében három, az EQW esetében pedig öt olyan ország 
tartozik a fejlett régióhoz, ami kockázatnövekedést mutat. 

AZ ERP viszonylag gyenge kockázatcsökkentési képességét az magyarázza, hogy - az 
MVP- és az EMP-stratégiával szemben - a kockázat csökkentése helyett csupán a hozam 
növelése a célja. A (7) optimalizálási modellből adódóan az ERP-portfóliók becsült koc-
kázata megfelel a hazai index kockázatának, ezért minden kockázatváltozás a becsült és 
a realizált eredmények közti eltérésből adódik. 

Ennek ellenére mind az ERP, mind az EQW-módszer alkalmazásánál voltak olyan 
kivételes esetek, amikor viszonylag nagy kockázatcsökkenést figyelhettünk meg. Mind-
két módszer esetében a legjobb eredményeket Lengyelország és Oroszország mutatta, 
ahol az ERP-módszer 24, illetve 39, az EQW-módszer pedig 51, illetve 42 százalékkal 
csökkentette a kockázatot. Ennek oka feltehetően az, hogy ez a két ország volt a legkoc-
kázatosabb a hazai befektetések szempontjából. 

Az MVP, EMP és az ERP portfólióoptimalizálási stratégiák összehasonlításánál azt a 
következtetést vonhatjuk le, hogy az MVP mutatta a legjobb eredményeket a kockázat 
csökkenését, az ERP pedig a befektetési teljesítmény (Sharpe-mutató) növekedését illető-
en. Az MVP-stratégia 17-ből 13 esetben volt kockázatcsökkentési szempontból, három 
esetben pedig teljesítménynövekedési szempontból a legeredményesebb. Az EMP hason-
ló eredményei négy és hat, míg az ERP-stratégia kockázat csökkentési eredménye egy-
szer sem szerepelt az első helyen, viszont teljesítménynövekedés szempontjából hét alka-
lommal bizonyult a legeredményesebbnek. 

Annak érdekében, hogy a különböző stratégiák alkalmazásából adódó eredményeket 
régiónként összevonva is tanulmányozhassuk, kiszámítottuk a különböző országcsoportokra 
vonatkozó átlagos kockázatcsökkenési és teljesítménynövekedési értékeket (7. táblázat). 

7. táblázat 
Különböző stratégiák összesített eredményei 

Átlagos kockázatcsökkenés 

Megnevezés Régióátlagok* és teljesítménynövekedés (százalék) 

M V P EQW E M P ERP 

Átlaghozam - 0 , 0 4 
Fejlett országok Szórás 5,27 32 - 4 27 0 

Teljesí tmény - 0 , 0 6 267 89 207 299 

Közép-kelet-európai Átlaghozam 1,26 
országok Orosz- Szórás 7,28 48 24 46 12 
ország kivételével Teljesí tmény 0,13 - 3 - 8 1 - 3 1 12 

Közép-kelet-európai Átlaghozam 1,62 
országok Szórás 8,15 50 26 46 15 
Oroszországgal Teljesí tmény 0,14 - 4 - 7 2 - 3 0 6 

Átlaghozam 0,84 
Összes ország Szórás 6 ,80 41 12 37 8 

Teljesí tmény 0,05 124 4 82 144 

* A táblázatban szereplő hozam- és szórásértékek százalékban értendők. 
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A 7. táblázatból kiderül, hogy mindhárom portfólióoptimalizálási stratégia - az MVP, 
az EMP és az ERP - mindhárom régióban és a 17 ország összesítésekor is kockázatcsök-
kenést eredményezett. Mindemellett azt is megállapíthatjuk, hogy a javulás mértéke elté-
rő volt a közép-kelet-európai országok és a fejlett tőkepiacú országok esetében. A közép-
kelet-európai régió (Oroszország nélkül) országainak nézőpontjából az átlagos kockázat-
csökkenés rendre 48, 46 és 12 százalék a három stratégiára vonatkozóan, ami jóval 
magasabb, mint a fejlett országokra kapott 32, 27 és 0 százalékos eredmény. A teljesít-
ményjavulás vizsgálata esetén közel sem egységes a kép: míg a fejlett országok esetében 
átlagban mindhárom optimalizálási stratégia alkalmazása viszonylag nagy, 200 százalék 
fölötti teljesítménynövekedést eredményezett, addig a közép-kelet-európai régió orszá-
gaiban kizárólag az ERP-stratégia alkalmazása vezetett némi teljesítményjavuláshoz (mind 
az MVP-, mind pedig az EMP-stratégia alkalmazása csökkentette a befektetési teljesít-
ményt). Ez viszonylag meglepő, hiszen - ahogy ezt a módszertani részben is leírtuk - a 
közép-kelet-európai régióban inkább a kockázat csökkentését célzó stratégiáktól vártunk 
jó eredményeket, hiszen a régióra magas kockázat jellemző. 

A naiv módszer változó teljesítményt nyújtott. A fejlett országok számára nem jelen-
tett a hazai befektetésnél kisebb kockázatot, viszont átlagosan 89 százalékos teljesítmény-
javulást hozott. Láthatóan a fejlett részvénypiacok esetében a portfóliódiverzifikáció leg-
egyszerűbb módja is elég ahhoz, hogy a hozamok negatívról pozitívra váltsanak, mi 
több, jelentősen javuljanak. 

Az 6. táblázathoz visszatérve, megfigyelhetjük, hogy az EQW-stratégia Németország 
esetében 195 százalékos teljesítményjavulást eredményezett. Ez két dolognak köszönhe-
tő: mind az átlagos hozam növekedett -0,24 százalékról 0,44 százalékra, mind pedig a 
kockázat csökkent 8,23 százalékról 5,54 százalékra. Ez az eset kivételesnek számít, ugyanis 
a többi fejlett országot nem jellemzik hasonlóan kedvező EQW-eredmények. Az Egye-
sült Államok, Ausztrália, az Egyesült Királyság, Japán és Svájc esetében az EQW-straté-
gia alkalmazása növelte a kockázatot, ami a régió átlagos kockázatcsökkenési értékét 
jelentősen rontotta, 4 százalékos növekedést eredményezve. 

A közép-kelet-európai országok esetében ennek az ellenkezőjét kaptuk. Ebben a régi-
óban az EQW-stratégia csökkenő teljesítményt eredményezett, viszont a kockázat mérté-
ke kisebb lett. Ahogyan ezt a 6. táblázat is mutatja, a kockázat 24 százalékkal, míg a 
teljesítmény 81 százalékkal egyaránt csökkent (Oroszország beszámítása az előzőnél kis-
sé nagyobb kockázat- , de kisebb teljesítménycsökkenéshez vezetett). 

Összességében azt mondhatjuk, hogy az 1999 februárjától 2003 decemberéig tartó 
periódusban az MVP-stratégia mutatta a legjobb eredményeket a kockázatcsökkenés te-
kintetében. Az EMP-stratégia szintén jó értékeket biztosított, sok esetben erősen megkö-
zelítve az MVP által elért értékeket. A kockázat egységére jutó többlethozammal mért 
teljesítmény növelése terén az ERP-stratégia használata bizonyult a legjobbnak. Míg a 
fejlett tőkepiacok esetében mindhárom portfólióoptimalizálási stratégia eredményesnek 
bizonyult a befektetési teljesítmény növekedése tekintetében, addig a közép-kelet-euró-
pai régió országaiban sajnos sem az MVP-, sem az EMP-stratégia nem hozott javulást a 
Sharpe-mutató átlagos értékében. A naiv módszer hatása sem egyértelműen pozitív: a 
fejlett országok esetében csak a teljesítményt növelte, míg a közép-kelet-európai orszá-
gok esetében csak a kockázatot csökkentette. 

A 2-4. ábra egy magyar befektető szempontjából mutatja be a különböző portfólióop-
timalizálási stratégiák generálta súlyok változását az ex ante analízis során. Az átlátható-
ság kedvéért a súlyokat két régióra (közép-kelet-európai és fejlett országok) vontuk össze, 
és az ábrákon csak a közép-kelet-európai országok súlyát szerepeltetjük az egyes 
portfoliókban. 

Megfigyelhetjük, hogy a három stratégia közül az MVP vezet a legkiegyensúlyozot-
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2. ábra 
A közép-kelet-európai régió súlyának időbeli alakulása az MVP-portfólióban 

Százalék 

3. ábra 
A közép-kelet-európai régió súlyának idó'beli alakulása az EMP-portfólióban 

Százalék 

tabb portfolióhoz abban az értelemben, hogy a közép-kelet-európai és a fejlett régió a 
legtöbb periódusban közel ugyanakkora súlyt kap. Ennek ellenére a közép-kelet-európai 
régió átlagosan nagyobb súllyal szerepel, mint a fejlett régió (60,56 és 39,44 százalékos 
megoszlással). 

Az EMP-portfólió súlyairól már kevésbé mondhatjuk el az előbb említett egyensúlyt. 
Könnyen megállapíthatjuk, hogy az EMP-stratégia által generált közép-kelet-európai sú-
lyok nagyobb volatilitást mutatnak, mint az MVP esetében. Ha összehasonlítjuk a 2. és a 
3. ábrát, megfigyelhetjük, hogy számos helyen a két ábra azonos eredményeket mutat. 
Ennek oka, hogy az MVP- és az EMP-stratégia generálta súlyok megegyeznek, ha a 
hazai portfolió kisebb várható hozamot mutat, mint az MVP-stratégia. Ilyenkor nincs 
olyan optimális portfolió, ami hasonlóan alacsony várható hozamhoz vezetne, így a stra-
tégia a hazai portfolió hozamához legközelebb álló optimális portfoliót eredményezi, ez 
pedig minden esetben az MVP-portfólió (lásd 1. ábra). 

A három stratégia közül az ERP súlyai a legszélsőségesebbek. A 4. ábrán megfigyel-
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4. ábra 
A közép-kelet-európai régió súlyának időbeli alakulása az ERP-portfólióban 

Százalék 

hetjük, hogy az ERP által kialakult portfoliók többségében a közép-kelet-európai régió 
súlya vagy nulla, vagy 100 százalék. Ennek oka, hogy sok esetben a magyar ERP-
portfólió egyetlen - az adott periódusban legnagyobb hozammal rendelkező - ország 
részvényindexéből áll. Az ilyen portfolió törvényszerűen következik azokból az esetek-
ből, ahol a vizsgált ország hazai hozamának szórása nagyobb, mint a legnagyobb hoza-
mú országé. Az ilyen periódusokban nincs olyan hatékony nemzetközi portfolió, ami 
ugyanakkora kockázatú lenne, mint a hazai befektetés. Ennek következményeként a stra-
tégia alkalmazása a kockázatban legközelebbi optimális portfoliót adja, ez pedig minden 
esetben az adott periódusban legnagyobb hozamú ország részvényindexébe történő be-
fektetés (lásd 1. ábra). 

Hangsúlyozni szeretnénk, hogy magyar szemszögből egyetlen periódusban és egyetlen 
stratégia esetében sem szerepel a magyar részvényindex az adott stratégia által meghatá-
rozott portfolióban. Elemzésünk alapján tehát levonhatjuk a következtetést, hogy azok a 
magyar befektetők, akik csupán hazai részvényekbe fektetnek, komoly lehetőségeket 
hagynak figyelmen kívül. 

Következtetések 

A tanulmányban 17 ország - köztük a nyolc új kelet- és közép-európai EU tagállam -
befektetőinek szemszögéből vizsgáltuk a részvényportfoliók nemzetközi diverzifikáció-
jából származó előnyöket. Az volt a célunk, hogy a közép- és kelet-európai fejlődő 
részvénypiacokra kapott eredményeket összehasonlítsuk a fejlett piacokra vonatkozó ered-
ményekkel, és feltárjuk a közép-kelet-európai piacok portfolióinak megkülönböztető vo-
násait. Elemzésünkhöz a Markowitz által kifejlesztett átlag- és varianciaelemzést alkal-
maztuk. Ennek megfelelően a részvénybefektetések nemzetközi kiszélesítése során ka-
pott portfoliókat két döntési paraméter, az adott portfolió átlagos jövedelmezőségének és 
kockázatának figyelembevételén alapuló modell segítségével értékeltük. A portfoliók tel-
jesítményének mérésére és a hazai befektetéssel történő összehasonlítására a Sharpe-
mutatót alkalmaztuk. E mutató a kockázat egységére jutó, kockázatmentes rátán felüli 
átlaghozammal méri a teljesítményt. A nemzetközileg diverzifikált részvényportfoliók 
teljesítményének a hazai részvényindex teljesítményével való összehasonlítása lehetővé 
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teszi annak megítélését, hogy befektetéseink nemzetközi kiszélesítése mennyire volt ered-
ményes egy adott időszakban. Ez azon túl, hogy lehetővé teszi az „elszalasztott lehetősé-
gek" tanulmányozását, mindig szolgál néhány fontos tanulsággal a jövőre nézve. 

Első lépésként a különböző országok részvénypiaci hozamát, kockázatát és teljesít-
ménymutatóját elemeztük, és a tőzsdék közti együttmozgást leíró korrelációs és 
kovarianciamátrixok stabilitását vizsgáltuk. Ezt követően különböző portfólióoptimalizálási 
módszerek eredményességét vizsgáltuk egy ex ante visszatesztelési eljárás segítségével. 
Annak érdekében, hogy a különböző tőzsdék befektetőinek döntéseit modellezzük, négy 
portfóliókiválasztási módszert alkalmaztunk: az úgynevezett naiv portfoliót (EQW), a 
minimális varianciájú portfoliót (MVP), a hazai befektetéssel egyenlő várható hozamú 
(EMP) és a hazai befektetéssel egyenlő kockázatú hatékony portfoliót (ERP) előállító 
stratégiákat. A fejlődő piacok hozamainak magas volatilitása miatt nagy hangsúlyt he-
lyeztünk a közép-kelet-európai régió befektetői számára megvalósítható kockázatcsök-
kentési lehetőségekre. Kutatásunk eredményei a következőképpen összegezhetők. 

1. A közép-kelet-európai országok részvénypiacai az 1997 és 2003 közötti időszakban 
magasabb hozamot, de nagyobb kockázatot jelentettek hazai befektetőik számára, mint a 
fejlett tőkepiacú országok tőzsdéi. A Sharpe-mutató átlagos értéke minden vizsgált rész-
vénypiac esetében kisebb volt a közép-kelet-európai régió országaira, mint a fejlett or-
szágokra. Ez nagy valószínűséggel a közép-kelet-európai országok magasabb betéti ka-
matlábainak köszönhető, ami a vizsgált időszakban átlagosan közel kétszerese volt a 
fejlett országok kamatszintjének. 

2. A közép-kelet-európai régió országaira alkalmazva az általunk használt stratégiák 
más típusú és mértékű eredményeket hoztak, mint a fejlett országok esetében. Amint azt az 
egyes stratégiák tényleges, múltbeli teljesítményének elemzése során feltártuk, a közép-
kelet-európai régió országai számára a nemzetközi diverzifikáció jótékony hatása főként a 
befektetések kockázatának csökkenésében, míg a fejlett tőkepiacokkal rendelkező orszá-
gok számára a kockázat egységére jutó (többlet)hozam növekedésében öltött testet. 

3. A „nemzetközi színtéren" szükség van portfólióoptimalizálási stratégiákra. Ered-
ményeink tanúsága szerint ugyanis a naiv módszer alkalmazása a fejlett országok eseté-
ben nem csökkentette a kockázatot, míg a közép-kelet-európai országok esetében nem 
növelte a teljesítményt. Empirikus elemzésünk kimutatta azt is, hogy a nemzetközi diver-
zifikációból származó előnyök nagyban függnek a felhasznált portfólióoptimalizálási mód-
szertől. Az MVP-stratégia mind a fejlett, mind a közép-kelet-európai országok esetében 
eredményesnek bizonyult a nemzetközi részvénybefektetések kockázatának csökkentése 
tekintetében. Az EMP-stratégia szintén jó értékeket biztosított, sok esetben erősen meg-
közelítve az MVP által eredményezett kockázatcsökkenést. Ahogy azonban várható is 
volt, ennek nagysága az eleve kevésbé kockázatos fejlett tőkepiacok esetében kisebbnek 
mutatkozott. Ugyanakkor a teljesítmény növelése terén kizárólag az ERP-stratégia hasz-
nálata bizonyult eredményesnek mindkét országcsoportra. Elemzésünkkel kimutattuk, 
hogy a fejlett tőkepiacok esetében mindhárom portfólióoptimalizálási stratégia hasznos-
nak bizonyult a befektetési teljesítmény növekedése tekintetében. Ezzel ellentétben a 
közép-kelet-európai régió országaiban sajnos sem az MVP-, sem az EMP-stratégia nem 
hozott javulást a Sharpe-mutató átlagos értékében. Mindez - ahogyan már korábban emlí-
tettük - azzal magyarázható, hogy a közép-kelet-európai régió országaiban a magas betéti 
kamatok erősen csökkentik a részvénybefektetések teljesítménynövekedésének esélyét. 

Összegezve, az általunk kapott eredmények arra engednek következtetni, hogy egy 
adott stratégia alkalmazása mellett csak az elérendő cél függvényében lehet dönteni. 
Amennyiben a kockázat csökkentése a cél, az MVP alkalmazása tűnik a leginkább opti-
málisnak. A befektetési teljesítmény javítása céljából viszont jobbnak látszik az ERP 
alkalmazása, ami a hazai befektetésnél nem nagyobb kockázatú nemzetközi portfolió 
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előállítását tűzi ki a várható hozam növelésének szándékával. Fontosnak tartjuk kiemel-
ni, hogy az MVP-stratégia nagy előnye az EMP- és az ERP-stratégiákhoz képest a portfó-
lióoptimalizálási modell alkalmazásához szükséges egyszerűbb paraméterbecslési eljá-
rásban rejlik. Az MVP előállítása ugyanis nem függ a különböző tőzsdék hozambecslése-
itől, illetve e hozambecslések eredményességétől, hanem kizárólag ezeknek a hozamok-
nak az együttmozgásától. Ennek eredményeként, az MVP-stratégiától a portfolió össze-
tételének időben kiegyensúlyozottabb alakulása várható. Ezt nagymértékben alátámasz-
totta az egyes stratégiák generálta közép-kelet-európai régióbeli súlyoknak a tanulmány-
ban a magyar befektetők szemszögéből bemutatott változása. 
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S T A H L J Á N O S 

Mi van/lesz a magánnyugdíj-pénztári szolgáltatásokkal? 

A tanulmány megírására az késztetett, hogy a magán-nyugdíjpénztári szolgáltatások 
megkezdéséig hátralévő idő egyre kevesebb, de a jogszabályalkotás még adós a 
társadalombiztosítás magán-nyugdíjpénztári pillére szolgáltatási rendszerének pre-
cíz szabályozásával. Először azzal foglalkozunk, hogy a meglévő jogszabályokon is 
kell még változtatni, mert az általuk meghatározott keretet nem lehet elfogadható 
módon kitölteni. A második részben matematikai programozási modelleket fogalma-
zunk meg, amelyek segítenek, vagy segíthetnek a magán-nyugdíjpénztári szolgálta-
tást meghatározó megvalósítható és elfogadható jogszabályok kialakításában/ 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C61, H55. 

A címben feltett kérdés első felére könnyű röviden válaszolni. Nevezetesen, semmi. 
Semmi érdemleges nem történt 1997 óta. Az 1997-ben a kötelező társadalombiztosítás 
átalakításáról elfogadott jogszabályrendszerről mindenki tud(hat)ta, hogy azt a szolgálta-
tások tekintetében jócskán kell pontosítani, kiegészíteni, esetleg lényegesen változtatni, 
és minderre 2013-ig (a tömeges szolgáltatások megkezdéséig) elegendő idő áll rendelke-
zésre. Mindez talán most is elmondható, bár a most (papíron) hátralévő nyolc év éppen a 
fele az akkori 16 évnek, és tavaly óta egy új törvény alapján már nagyjából 200 személyt 
kellett a vegyes rendszerből a tb-rendszerbe „visszaküldeni", mert a vegyes rendszerből 
nem kap(hat)tak szolgáltatást.1 

A kérdés második felére már nehezebb korrektnek tekinthető rövid választ adni, már 
csak azért is, mert ki lát a jövőbe? Mindenesetre, a múlttal kapcsolatban megfogalmazot-
tak pillanatnyilag sok jót nem ígérnek. 

Az alábbiakkal az (is) a célunk, hogy ezen mielőbb változtassunk. A cikkben foglaltak nem 
minden része új,2 de akár a korábbiakban is megfogalmazottak, akár az újnak tekinthető 
részek részletesebb kifejtést érdemelnének. Mi azonban a jelzett célkitűzéseinknek megfele-
lően sietni/siettetni is akarunk és írásunk ennek a két ellentétes szempontnak az eredménye. 

A szolgáltatási rendszer kérdéséhez, lévén a rendszer jó nagy, sokféleképpen/sokhe-
lyütt lehet hozzányúlni. Mi nem a teljes rendszerrel foglalkozunk, hanem csak az uniszex 

* A cikk egy része korábban a munkahelyemen megjelent munkaanyag alapján készült. Szeretném meg-
köszönni a cikk lektorának észrevételeit, javaslatait. 

1 Valójában a fő probléma az volt, hogy a (véleményünk szerint egyébként alaptalanul alacsonynak tekin-
tett) tb-nyugdíjhoz képest túl kicsinek tűnt a magánpénztári számlán összegyűlt tőkenagyság. Az igazán 
furcsa ezzel az új törvénnyel kapcsolatban azonban az, hogy a magán-nyugdíjpénztári szolgáltatását úgy 
kezeli, mintha az meghatározott volna, holott éppen arról van - ebben a cikkben is - szó, hogy nem az. 

2 Augusztinovics és szerzőtársai [2002] egyebek mellett a nyugdíjreform és az azóta eltelt időszak történé-
seiről is számot adnak, ami ugyancsak segít(het) a megértésben. 

Stahl János, egyetemi tanár, Budapesti Corvinus Egyetem. 
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halandósági táblák használatával, bár itt semmiképpen sem lehet lezárni a vizsgálódást. 
Másképpen fogalmazva, az uniszex halandósági táblák használata, az uniszex járadékok 
meghatározása önmagában nem túl érdekes, érdekessé éppen az teszi, amire használni 
akarjuk. Adott esetben a magánnyugdíj-pénztári szolgáltatásról van szó, tehát majd-
nem az „egész" magánnyugdíj-pénztári szolgáltatással is foglalkoznunk kell. 

A cikk első részében azt nézzük meg, hogy a magánnyugdíjról és a magánnyugdíj-
pénztárakról szóló 1997. évi LXXXII. törvény (Mpt.) miképpen hozza lehetetlen hely-
zetbe egy szolgáltató aktuáriusát, a második felében pedig az ebben a helyzetben követ-
hető általunk javasolt kiutat ismertetjük. 

A jogszabályi hiányosságok 

A magánnyugdíjról és a magánnyugdíj-pénztárakról szóló 1997. évi törvény - tulajdon-
képpen elég sajátos módon - meglehetősen keveset mond a magánnyugdíj-pénztári szol-
gáltatásról, és azt gondoljuk, hogy bár ennyit se mondana, mert ez a kevés is inkább csak 
zavart okoz(hat) a szolgáltatás rendszerének kialakításakor. Az kétségtelen, és a jogsza-
bály is előírja, hogy a magánnyugdíjpénztárakban felhalmozott tőkéből egy szolgáltató-
nak - ami az Mpt. szerint egy pénztár vagy egy biztosító lehet - uniszex halandósági 
táblával számított járadékot kell szolgáltatnia, hiszen a kötelező társadalombiztosítási 
rendszer egy részéről van szó. 

A törvény azt is megfogalmazza, hogy a pénztár aktuáriusának a biztosítói gyakorlat-
ban megszokott ekvialenciaelv alapján kell a járadéknagyságo(ka)t meghatároznia. Ez 
már biztosan hibája a törvénynek. Hibája elsősorban azért, mert, amint azt látni fogjuk, 
ez szinte megoldhatatlan feladatot jelent az aktuárius számára. Hibája továbbá azért, 
mert megfeledkezik a biztosító szolgáltatta és a magánnyugdíj-pénztári járadék közötti 
különbségekről. Egyrészt az előbbi egy üzleti vállalkozás produktuma, az utóbbi pedig a 
(kötelező) társadalombiztosításé, de erről később még lesz szó. Másodsorban adottnak 
veszi, hogy járadékszámításban csak az ekvivalenciaelvben kifejezett biztosítói gyakorla-
tot lehet követni. Ez nincs így, s az egyre bonyolultabb pénzügyi intézményrendszer 
esetén nem is lenne helyes, ha így lenne. 

Kérdés az is, miképpen jelenhet meg ilyen szinten az ekvivalenciaelv alkalmazása,3 

miközben a törvény nem határozza meg például azon személyek (pénztártagok) körét, 
akik egy kockázatközösséget alkotnak. Persze, más fontos tényezőt sem, ezek közül 
néhány, számunkra lényegesről itt szó is lesz. 

Mit tehet az eddigiek alapján egy szolgáltató aktuáriusa, ha járadékokat akar számolni? 
Hogy egyáltalán tehessen valamit, ahhoz mindenekelőtt arra van szüksége, hogy legyen 
képe a kockázatközösségről. Ehhez az aktuáriusnak rendelkezésére állnak a számítás 
időpontjában x éves, a számítás időpontjához képest /-edik év múlva nyugdíjba vonuló 
férfi (női) pénztártagok az egyéni számláinak nyugdíjba vonuláskori (azaz j év múlva) 
várható CPxj (CN ) jelenértékei. 

Az aktuáriusnak meg kell határoznia, hogy egy JC évesen nyugdíjba vonuló (akármi-
lyen nemű) pénztártagnak egy forint magánnyugdíj-pénztári nyugdíjjáradék (életjáradék) 
nyújtásához mekkora Px tőke szükséges. (A költségparaméterek és a technikai kamatláb 
nyilván nemtől függetlenek. Látszólag egyszerűsítés, hogy csak közönséges életjáradék-
kal foglalkozunk, és a törvényben szereplő többi járadéktípussal nem. A jogszabályok 

3 Manapság rengeteget hallja az ember, hogy kellene ilyen, meg olyan törvény. Szóval, úgy tűnik, hogy 
mindkét oldalról, a szabályozók és a szabályozottak oldaláról, megvan a (szabályozási) kényszer, illetve az 
igény a szabályozásra. Csak reméljük, hogy ez nem tekinthető széles körű igénynek. 
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között szereplő tervezett indexálásra, illetve az indexálás más megoldására is kitérünk. 
Ugyanakkor nem kell túl sok fantázia annak elképzeléséhez, hogy a következőkben vá-
zolt problémák éppen ennyire vagy még inkább megvannak más járadékok esetében is.) 

Legyen PFx (PNx) egy x éves nyugdíjba vonuló férfinak (nőnek) egy forint nagyságú 
életjáradék nyújtásához szükséges tőke nagysága, ha az aktuárius kizárólag a férfi (női) 
halandósági tábla alapján számol. [A P -t, P -1 (Pv -t) járadéktényezőnek nevezik.] 

CFxj(CNxJ) nagyságú tőkéből a szolgáltatótól (jelenértékben) CM ( JPx (CFxJPx) nagysá-
gú járadékot kap a pénztártag, és mivel a tartalékképzésnél már figyelembe kell venni a 
tagok nemét, azért az ekvivalenciaelv alapján 

XX C_ . + S I Cw = XX(C F , /P )P r + XX (Cv JP)PN (1) j x F,x.j j x N j í j j Fjcj x' Fje j xx N,xj x' N,x v ' 

adódik. Mivel az egyenletben csak a PFJPX és a PNJPX hányadosok szerepelnek, azért 
PFx, PVv és Px járadéktényezők bevezetésénél a meghatározásukban joggal hagytuk fi-
gyelmen kívül kiszámításuk időpontját, illetve elég annyi, hogy mindkettő ugyanarra az 
időpontra, mondjuk, a járadékok kiszámításának időpontjára vonatkozik. 

Bár az (1) egyenlet elég „csúnya", a megoldása nem olyan nehéz: akár ránézésre is 
több megoldás írható fel. Éppen az a kérdés, hogy mire mehetünk/megyünk ezekkel a 
megoldásokkal. Például, amint az könnyen látható 

P = ( Z Q PF + XC„ P v )/(S.C_ . + X C , .) (2) x x j Fjcj Fje ] N,xj N,x' x ] F,xj j Nrxj/ v ' 

egy megoldás. Vagy van egy (egyértelmű) 

1 fPx+J = VPF,x+j + (1 - 0 = 0, 1, 2...) (3) 
alakú megoldás is, ahol 0 < A < 1. [A A értéke az (1) alapján meg is határozható.] Az 
biztos, hogy ez a megoldás nem a biztosítási gyakorlatban(?)/folklórban használt azon 
megoldás, ahol P( -̂k a PF r k és a PNx_-k (valamilyen súlyozott) aritmetikai átlaga. 
Ilyen megoldások szerepeltek/szerepelnek a magánnyugdíj-pénztári rendszerhez (a ve-
gyes rendszernek) bevezetésekor kapcsolt különféle számításokban is (Ámon és szerző-
társai [2002]).4 Persze, lehet, hogy ezek a megoldások nagyon kicsit különböznek. (Ezt 
azért igazolni kellene, de ennek még utána sem számolt senki.) 

Ez már némileg összefügg azzal, hogy a különböző szolgáltatók által meghatározott 
Pv-eknek nagyjából egyformáknak kellene lenniük, hiszen ellenkező esetben, mivel az 
Mpt. erre lehetőséget ad, a pénztártagok azt a szolgáltatót választják, ahol P a legkisebb, 
és ez nem kevés pénztárak közötti mozgást, bonyodalmat okoz majd. A bonyodalmat a 
mozgásokkal járó (a folyósítás megkezdésénél a szokásosnál bonyolultabbnak tűnő) ad-
minisztrációkon és elszámolásokon túl elsősorban az jelenti, hogy a mozgás eredménye-
képpen megváltoznak a szolgáltatók (l)-ből adódó P -ei. (Megváltoznak? Elvileg igen, 
de milyen mértékben? Ez ismét egy olyan pont, illetve fel lehet fogni úgy is, hogy meg 
lehet/kell próbálkozni annak a meghatározásával, hogy milyen mozgásokra változnak 
már meg, vagy nem változnak még meg.) Másképpen: a korábbi P -ekkel már nem 
teljesül a (1) egyenlet.5 

Mindenesetre, elég nehéz elképzelni, hogy a (2) és/vagy (3) egyenletekből adódó P 
járadéktényezők értéke szolgáltatótól független lesz, ha úgy alakul, ahogy az most a 
legtöbben képzelik: a pénztárak mögött álló (egyes) biztosítók közül kerülnek ki a szol-
gáltatók. Ugyanakkor mindenképpen ajánlatos (lett volna) legalább a jelzett érzékenységi 

4 Ámort és szerzőtársai [2002]-ben ugyan ez nem (a fő) szempont, de a jelen cikkhez illeszkedik. 
5 A jogszabályalkotók feltehetően a verseny mindenható szabályozóerejében bíztak. Úgy gondoljuk, hogy 

ez nem az a helyzet, ahol ez érvényesül, illetve ahol ez megtehető. Talán érdekes, hogy a több (versenyző) 
biztosítón alapuló szlovák, lengyel egészségügyi reformban sem érvényesül(t) a verseny, és ez is (legalább 
az egyik) oka az új rendszerrel kapcsolatos sok viszonylag gyorsan megtörtént visszalépésnek. 
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vizsgálatok elvégzése. Ezeket célszerű (lett volna) kiterjeszteni olyan P-ekre is, amelyek 
úgy adódnak, hogy nem a C-kkel (tőkeértékekkel), hanem a létszámokkal súlyozunk, 
hiszen ilyen súlyok is említésre kerültek/kerülnek,6 de ezek esetén is joggal vetőd(né)nek 
fel ugyanazok a problémák. 

Egy kicsit azonban előre szaladtunk. Már magával az (1) rendszerrel problémák van-
nak. Az aktuárius nem ismeri a PM ^ -ket és a Py v+/-ket, legfeljebb ezek bizonytalan vagy 
kevésbé bizonytalan becsléseit. Ujabb olyan pont, ahol meg lehet/kell próbálkozni annak 
a meghatározásával, hogy az eredmények mennyire érzékenyek ezekre a paraméterekre. 

Elképzelhető, hogy az aktuárius úgy próbál megszabadulni a jövőbeli mennyiségek 
nem pontos ismeretéből adódó bizonytalanságoktól, hogy a (2) vagy (3) egyenlőségek-
ben mindig csak az éppen nyugdíjba vonulókkal számol (mondjuk a nyugdíjba vonulá-
sukkor), másképpen fogalmazva: minden évben egy új P -et határoz meg. Ennek 
szolgáltatófüggetlensége éppen úgy kétséges, mint a korábban említett értékeké, ráadásul 
itt a F-ekben bekövetkező, esetleg túl nagy változások is az eddigiekhez képest további 
bonyodalmakat okozhatnak. (így számított halandóságok is szerepeltek/szerepelnek a 
magánnyugdíj-pénztári rendszer bevezetéséhez kapcsolt különféle számításokban.) An-
nak sincs köze az eddig körvonalazott problémák megoldásához, ha az aktuárius olyan 
halandósági paraméterekkel számol, amelyek figyelembe veszik a mortalitások kedvező 
irányban várt megváltozását. (Persze, miért lenne ez valami egészen más.) 

Az eddig elmondottak alapján azt sem lenne haszontalan tudni, hogy milyen az egyes 
pénztárakban a tagok között a vagyonnak a nem és kor szerinti eloszlása, illetve milyen 
különbségek vannak ebből a szempontból az egyes pénztárak között. Ezt a Pénztárak 
Központi Nyilvántartása (PKN) birtokában kitűnően megoldhatná a PSZÁF (maga is). 
Legalább volna a nem két fillérbe került és kerülő PKN létének egy (majdnem) megkér-
dőjelezhetetlen létjogosultsága.7 

Persze, hogy mit csinál és mit csinálhatna jogszabályalkotással kapcsolatban a PSZÁF, 
az sok mindentől függ. A legegyszerűbb (és legjobb vagy legalább a jelenlegi helyzetnél 
jobb?) az lenne, ha a PSZAF-nak lenne jogszabály-alkotási felhatalmazása. Az itt dolgozók 
találkoznak a legtöbbször közvetlenül és leggyorsabban az éppen hatályos jogszabályok 
kijelölte keretek közti gyakorlattal, és így biztosan jobban látják a szükséges változ(tat)ásokat, 
azok megoldását, mint például a PM ezzel foglalkozó munkatársai. (Mindez persze csak 
egyetlen és csak egy szükséges, de nem elégséges feltétele a jelenleginél jobb jogszabályal-
kotásnak.) A PSZÁF persze mindig kezdeményezhet formálisan és/vagy informálisan jog-
szabály-módosítást. A PM a múltban főleg azzal volt elfoglalva (és úgy tűnik, hogy ez még 
egy jó ideig így lesz), hogy az éppen aktuális költségvetési (és egyéb) lyukakat betömje, és 
nem azzal, hogy hosszabb távú és ennek megfelelő hozzáállást kívánó problémák megoldá-
sával foglalkozzon. (Beleértve ezek közé olyanokat is, amelyek esetleg éppen az állandóan 
lyukakat produkáló helyzeten változtatnának.) A helyzetet csak tovább rontja, hogyha cik-
lusonként változik a kormány (és így a PM) elképzelése a magánnyugdíjpénztárakról, azok 
szerepéről, beleértve a szolgáltatás problémájának megoldását is. így kevéssé lehet hitelt 
érdemlőnek tekinteni azokat a minden évben hallott informális közléseket, hogy most már 
megszületnek a szolgáltatásra vonatkozó jogszabályok. 

Visszatérve az uniszex járadékhoz, az ebből adódó problémák természetesen nem je-

6 A vegyes rendszerrel kapcsolatban vö. például Banyár [2002], 
7 A PSZÁF persze PKN nélkül is hozzájuthatna ilyen adatokhoz, hiszen gyakorlatilag bármilyen adatköz-

lésre kötelezheti a pénztárakat, de itt nem arról van szó, hogy miért is lett/van PKN, hanem arról, hogy ha 
van, akkor mire kell használni. Egyébként egyrészt a pénztárak adatközlésének jó része a PKN birtokában 
teljesen felesleges, sőt értelmetlen is, másrészt a PKN-nek, ha már van, akkor például egy további (az 
előzőhöz hasonló értelemben és feltétellel) vitathatatlan haszna lenne, hogy alapja lehetne egy többszörös 
kiválási táblának. 
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lentkeznek akkor, ha nincs (előírva az) uniszex járadék. Ekkor a szolgáltatásról kialakult 
kép megvalósulásával nem lépne fel a tárgyalt probléma, a biztosítók, amelyek (érthető 
okokból) nem igen/nem szívesen használnak uniszex halandósági táblákat, tudnának szol-
gáltatni.8 A szabályozás azonban - a társadalombiztosításban meg nem engedhető diszk-
rimináció miatt és más okok miatt is nagyon helyesen - uniszex járadékot ír elő. 

Sokkal fontosabb azonban, hogy a különböző szolgáltatók különböző P -eiből adódó 
bizonytalanságok és bonyodalmak akkor sincsenek, ha csak egyetlen szolgáltató van.9 

(Ez nem szükségképpen állami intézmény, létrehozhatják a magánnyugdíjpénztárak is, 
vagy lehet a feladatait tekintve valójában kiürült Garanciaalap is.) Ezzel a lehetőséggel 
foglalkozunk a cikk második részében. 

A magán-nyugdíjpénztári szolgáltatások matematikai programozási modelljei 

Mennyiben más az általunk vizsgált közfeladatot ellátó szolgáltató, mint egy biztosítói 
szolgáltató, és ennek milyen következményei vannak a működése szempontjából? Egy 
biztosító (általában/elsősorban) azzal a céllal jelenik meg egy termékkel a piacon, hogy 
(a megjelenés következtében) nyereség keletkezzen. Az eredmény attól függ, hogy a 
tervezéskori elképzelések miképpen realizálódtak, milyen kapcsolatban vannak a para-
métereknek a tervezéskor használt értékei a realizálódottakkal. Ha a termék/üzletág/stb. 
nyereséges, annak a tulajdonosok örülnek, illetve a veszteség is az ő bajuk. A magán-
nyugdíj-pénztári járadékszolgáltatásnál viszont nem lehet így tervezni/viselkedni. Vesz-
teséggel természetesen nem tervezhet, mert az azt jelenti, hogy legalábbis a megfelelő 
időpontban nem tud/kíván megfelelni a várható kötelezettségeinek. Nyereséggel sem ter-
vezhet azonban, mert ez valami olyat jelent, hogy kevesebbet kapnak a lehetségesnél 
azok, akiknek az eszközeivel ezt az eredményt elérik. 

Egy hosszabb időszak esetén már elképzelhető, hogy az időszakra vonatkozó ered-
mény zérus, de vannak az időszakon belül olyan részidőszakok, amikor veszteség vagy 
nyereség van. Minthogy ez valamilyen betervezett nem természetes átcsoportosítást je-
lent a különböző részidőszakokban szolgáltatásban részesülők között, azért törekedni kell 
arra, hogy a nem zérus eredményű részidőszakok száma kevés legyen, a részidőszakok 
rövidek legyenek, az eltérések ne legyenek nagyok stb. Úgy is fogalmazhatunk, hogy a P -
ek különbözőségéről szóló fejtegetésünk azt (is) mutatja, hogy bármilyen számítástól/ter-
vezéstől legfeljebb hosszabb távon várható valamilyen egyensúlyt biztosító eredmény. 

Az egyéni gondoskodást kifejező magánnyugdíj-pénztári rendszer ugyanis a természe-
tes (a korán meghalóktól a hosszú életűek felé történő) átcsoportosításon kívül csak egyetlen 
más átcsoportosítást ismer(het) el, nevezetesen, az uniszex járadék következtében fellépő 
átcsoportosítást a férfi tagoktól a női tagokhoz. Ez persze nem feltétlenül érhető el, 
illetve megfelelő közmegegyezést követően megjelenhetnek benne egyéb átcsoportosítá-
sok is. Jelenlegi formájában az Mpt. nem erről szól, mivel tele van például a jelen 
formájában szükségtelen és értelmetlen tartalékképzésekkel, amelyek mindegyike átcsopor-
tosításhoz vezet. Ugyanakkor egy szót sem szól az átcsoportosítások minimalizálásáról. Ezt 

8 A biztosítóknak is jó esélyük van arra, hogy életbiztosítási termékeikben ne (nagyon, de legalábbis csak 
némi nehézségekkel) tehessenek a nemek között megkülönböztetést. Ennek megkövetelése persze nem he-
lyes, ha adott esetben a nemek közti különbség legalább statisztikailag igazolható. Mindez azonban egy 
másik kérdés. Amivel mi foglalkozunk, az az, hogy a társadalombiztosítási szolgáltatást nyújtó semmikép-
pen sem tehet a nemek között megkülönböztetést. 

9 Több szolgáltató esetén a szolgáltatók közötti választás (természetesen csak a szolgáltatás megkezdése 
előtt, és nem úgy, ahogy az az Mpt.-ben most szerepel) megszüntetése kizárható. Ez sem az Mpt. szellemé-
vel, sem pedig más részeivel nem férne össze. 
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nem könnyű megvalósítani, hiszen egy folyamatról van szó, és azt, hogy mi az, hogy mini-
mális, sokféleképpen lehet meghatározni. Ráadásul a folyamat a jövőbe nyúlik, meghatározni 
pedig most kell(ene). Ugyanakkor muszáj megpróbálkozni vele. Egy lehetséges megoldást 
mi is hamarosan vázolunk. Előbb azonban teszünk még néhány további megjegyzést. 

Az a lehetőség, hogy egyetlen központosított szolgáltatási megoldást vezessenek be a 
szolgáltatási számláknak megfelelő biztos jövedelmet nyújtó tőke okozta kiesés orvoslásá-
ra, nyilván óriási nemtetszést váltana ki. [Szeretnénk megjegyezni, hogy a felhalmozási 
szakaszról itt nincs szó, az ott lévők vagyonának a kezelése is szép jövedelmet hoz, és a 
felhalmozási szakasz mára már (nyugodtan mondhatni) kiérlelt (és megszenvedett) intéz-
ményrendszerén nem kellene változtatni.] A kérdés másik, az előzővel nyilván összefüggő 
oldala természetesen az, hogy mi és hogyan fogja ennek a szolgáltatónak a vagyonát kezel-
ni. Ugyanakkor egyetlen szolgáltató a szabályozás és annak betartásának ellenőrzése szem-
pontjából mindenképpen sokkal jobb lehetőség, mint a pillanatnyi (jóindulatú megfogalma-
zással is nem megalapozott) elképzelések/várakozások. A C-kkel kapcsolatos bizonytalan-
ság sem nagyobb egyetlen szolgáltató esetén, mint a többszolgáltatós lehetőségek esetén. 

A biztosítói szolgáltató(k) mellett, illetve más szolgáltatók ellen szoktak azzal érvelni, 
hogy egy biztosító szavatoló tőkéje biztosítékot nyújt a kifizetésekre. Egyrészt az Mpt. is 
előírja a szolgáltató számára egy ilyen funkciójú tőke képzését. (Természetesen lehet 
ennek a mértékén változtatni, bár biztosító esetén sem különösebben meggyőző a képzés 
módszere, így az eredménye sem.) Másrészt az egész szolgáltatási rendszer számításait 
ha másképpen végezik, akkor másképpen lenne elérhető a kifizetések biztonsága. Leg-
főbbképpen azonban itt nem egy egyszerű pénztári szolgáltatóról van/lenne szó. 

Mielőtt matematikai programozási modelleket fogalmaznánk meg, az egyetlen szolgál-
tató aktuáriusa munkáját segítendő, röviden arról, hogy mit értünk a P-ek meghatározá-
sán. A P járadéktényezőknek költség-, kamatláb- és mortalitási paraméterei vannak. 
Ebben a sorrendben lehet ezekkel a paraméterekkel egyre kisebb mértékben (szabadon) 
játszani úgy, hogy az adódó Px még az maradjon, aminek lennie kell: 1 forint magán-
nyugdíj-pénztári nyugdíj járadék (életjáradék) nyújtásához szükséges tőke. Ebbe az is 
belefér, hogy nem kizárólag a hagyományos járadékformulákra kell gondolni: lehet pél-
dául, mondjuk a második tagban másképpen diszkontálni, mint az első tag diszkontténye-
zőjének a négyzetével, valamint emlékeztetünk arra is, hogy az időtől függő paraméterek 
között a kevésbé távoli jövőre vonatkozó paraméterek megváltoztatásának a hatása na-
gyobb, mint a távolabbi jövőre vonatkozóké. 

A matematikai programozási modellek a P járadéktényezők meghatározására a jára-
dék- (és tartalék-) számítás megoldását írják ie. Tulajdonképpen egy keretnek tekintjük 
őket a P - e k meghatározásához. Hogy a keret milyen kitöltése a legalkalmasabb a prob-
léma leírására, annak megválaszolása elég nagy ráfordítást igényel, de itt és most elég 
csak annyit demonstrálni, hogy valamiképpen lehet használható Pv-eket csinálni. (Nem is 
feltétlenül csak egyféleképpen, és nyilván nem is csak úgy, ahogy mi képzeljük. Hogy 
nekünk éppen a matematikai programozás jutott az eszünkbe, annak ismét csak szemé-
lyes oka van.) Ugyanakkor, mindenképpen érdemes számolgatni az ilyen modellekkel, 
és az eredményeknek megfelelően kell alakítani a (mondjuk, jogszabályi) körülményeket. 

Az egymást követő tervezési időpontokban/pénzügyi évek elején az aktuáriusnak ren-
delkezésére áll az éppen „érvényes" Pv, és összehasonlítja az E + Z.EvCfv -I-
eszközértéket a kötelezettségek K + l í (C r /P)P F + Z.E (CA; /P )p[, * értékével /ahol 

° J xv F, x x' F,x j N,x x N,x 

E a korábbról rendelkezésre álló eszközök értéke, K pedig a már fennálló kötelezettségek 
jelenértéke, és ez utóbbi természetesen függ (a) Pv(-et is meghatározó paraméterekből 
^F.x =

 0, CNjc - CNjc0). 
Ha az eszközök és a kötelezettségek értéke egyenlő, akkor az aktuáriusnak semmi 

dolga. (Természetesen az aktuáriusnak nem kell a várható értékek egyenlőségéből, azaz 
az ekvivalenciaelvből kiindulnia. Számolhat úgy is, hogy például azt írja elő, hogy a két 
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mennyiség eltérése valamilyen nagy valószínűséggel legyen valamilyen nagyon kis ér-
ték. Ez persze minden bizonnyal egy sokkal nehezebben megoldható/kivitelezhető szá-
mítás lesz, de aktuáriusunknak van/lesz erre is ideje, hiszen ilyen számításokat úgy sem 
kell túl sűrűn és túl sokszor végrehajtania, illetve mindez függhet akár attól is, hogy 
mekkora ráfordítással jár egy egy-egy ilyen feladat kezelése.) 

Ha az egyenlőség nem teljesül, akkor próbálkozhat új P-ek meghatározásával. A P -
eknek természetesen ki kell elégíteniük a 

(¿ = 0 , 1 , 2 , . . . ) 

feltételeket. Az előző részbeli fejtegetések alapján nem biztos, hogy az 

E + I X C + I I C„ = K + I I (Cr IP )PP + I X (Cw IP )P„ / x F,x j X N,x, J xs Fje x' F,x j x- N,x x' N,x 

feltételrendszer megoldható. Legkézenfekvőbb az első feltételen gyengíteni. 
Mit jelent az, ha 

E + I X CV + I I Q >K + I X ( C IP )P- + I I (Cv IP )PN j x Fje ] x Njc, / xK F,x x F,x / xs Njc x' N j 

teljesül? Az aktuárius kevesebb járadékot helyez kilátásba, mint amennyit a rendelkezés-
re álló eszközök lehetővé tennének, de már arról is szóltunk, hogy a keletkező többlet 
sem örvendetes: ez is egy nem természetes átcsoportosításhoz vezet. 

Ha viszont teljesülne az 

E + I . I C r + 1 . 1 Cv < K + 1 . 1 ( C IP )Pr + 1 . 1 (Cw IP )P„ 
J x Fje J x Njc, J x v F,x X' F,x J X

 v
 N,X X' N,X 

összefüggés, akkor pillanatnyilag hiány mutatkozik. (Ez a hiány az uniszex járadék, egy 
természetes átcsoportosítás következménye.) 

Ezért olyan P -eket és belőlük adódó (nemnegatív) U-t és V-t keresünk, melyre 

E + I I C r + I I C„ + V=K + I X ( C IP )PP + I X (Cv /P)P V + U, j x F,x x NJC, J xv F,x x' F,x j xv N,x x' Njc 

amelyre U + V minimális. (Természetesen U és V közül legfeljebb az egyik lesz pozi-
tív.) Ezzel még nem vagyunk készen, mert fontos, hogy a(z új) P-zk ne nagyon külön-
bözzenek a régiektől. A matematikai programozás(i praxis) erre is biztosít lehetőséget: a 
régi és az új P-ek legyenek valamilyen / távolság értelmében közel egymáshoz. 

Összefoglalva: ha íl-vel jelöljük a korábban alkalmazott P azon környezetét, ahova az 
új Pv-nek esnie kell, akkor a 

E + I I C r + I I C„ + V = K + I X ( C IP )P, + I X (Cv /P )PV + Í7 
J x Fje J x Njc, J x- FJC X' F,x J Xs

 N,X X' N,X 

P e n 

min(t/ + V) 

programozási feladat az a keret, ami az új Pv meghatározására szolgál. 
A FI meghatározása másképpen, más feltételek figyelembevételével is történhet. Pél-

dául, ha a(z aktuárius) szakma nem akar/tud megszabadulni a már említett, a „biztosítási 
folklór" részét alkotó súlyozott mortalitásoktól, akkor mond(hat)juk, hogy a 

/ P
x + ^ l / P F j c + k (* = 0 , 1 , 2 , . . . ) 

P e n 
X 
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feltételek helyett a 

P x + k = ^ + k + ( = 0, 1, 2, .. .) 

0 < A< 1 

feltételeket szerepeltetjük, azaz P - t t a fenti alakban keressük. Vagy próbálkozhatunk 
úgy is, hogy a meglévő P-ből egy adott alakú új P irányába akarunk elmozdulni. Szeret-
nénk újra hangsúlyozni, hogy ez nem szükségképpen teszi egyváltozóssá a feladatot: 
például az első megjegyzésben nem szükségképpen csak A, a második megjegyzésben 
nem szükségképpen csak a lépéshossz a meghatározandó változó. 

Talán felesleges is már említenünk, hogy a matematikai programozás a szolgáltatás 
megkezdésekor is alkalmazható: csak a P e n feltétel jelenik meg egy kicsit másképp(?): 
az induló halandósági paraméterek lehetnek az akkor érvényesek, vagy éppen úgy akar-
juk meghatározni azokat (prudens közelítés), hogy (/ értelemben) minél közelebb legye-
nek a női halandósági paraméterekhez, azaz az indufó P meghatározása a 

I X CF + I X CN = I X (C_ IP)PF + XX (Cv IP )P„ 
J X Fje j x Njc, j xy Fje x' Fje j xK Njc x' Njc 

max IP I, I X I Ip 

feladat megoldásával történik/történhet. Az elmondottak alapján a rendszer működése a 
következőképpen képzelhető el. 

Meg lehetne/kellene fogalmazni olyan mértékeket/mérőszámokat, amelyek alapján egy 
U, V sorozatból képzett kumulált 1ÁJJ - V)-k sorozatának tagjait kicsinek tekinthetjük. (Az, 
hogy mi itt és most ezt nem tudjuk megtenni, még nem jelenti azt, hogy kellő makróökonómiai 
stb. ismeretekkel rendelkező nyugdíjrendszerekhez értők ne tudnák.) Mindaddig, amíg az 
egymás utáni programozási feladatokból adódó értékek a határokon belül vannak, nem kell a 
nyugdíjnagyságokba beavatkozni. (A mértékek lehetnek fix számokból vagy a mindenkori 
GDP-hez viszonyítandó százalékszámokból álló sorozatok stb. Lehet több szempontból is 
figyelni az eredményeket. Például külön-külön az U-kat és a V-ket is.) A fontos, hogy ezek a 
mérőszámok éppen úgy részei a társadalombiztosítás jogszabályrendszerének, mint például 
az, hogy miképpen kell a tb-rendszerből kapott nyugdíjakat indexálni. (Hiszen az ilyen mér-
ték előre történő megadásának, illetve a nyugdíjváltoztatás szabályainak előre történő rögzí-
tése védi meg a nyugdíjasokat attól, hogy a politikai elit éppen döntési pozícióban lévő része 
megrövidítse őket, amitől nem kevés tapasztalat alapján mindig is joggal félhetnek.) 

Nyilván nem engedhető meg, hogy egy hosszabb időszakon keresztül mindig pozitív 
(és ráadásul esetleg nagy) U esetén a járadéktényező(kö)n ne változtassanak, mint ahogy 
nem mehet ugyanez a V-vel sem. Ilyenkor ezek a veszteségek/nyereségek a járadékok 
módosításával (indexálásával) eltüntethetők. (Vegyük észre, hogy az is a szabályozás 
meghatározandó része, hogy milyen gyakran kell beavatkozni - nyilván nem lehet/kell 
sűrűn, de túl ritkán sem szabad). 

Az a szép ezekben (a fenti módon meghatározott) a P -ekben, hogy tökéletes összhang-
ban vannak azzal, amilyennek a magánnyugdíj-pénztári szolgáltatás rendszerének lennie 
kell (és remélhetőleg amilyen lesz is majd). Tulajdonképpen az egyetlen szolgáltató a 
befektetési és halandósági nyereség/veszteség rendszeres elszámolásával oldja meg a ma-
gánnyugdíj-pénztári járadékok indexálását.10 (Mint már többször is utaltunk rá: az el-

10 Elég sok és különböző szemrehányással, jó esetben csak értetlenséggel találkozunk a jelenlegi indexá-
lási elképzeléssel kapcsolatban. Minthogy annak kidolgozásában volt némi szerepünk, nem tudjuk megállni, 
hogy itt is ne foglalkozzunk ezzel legalább egy lábjegyzet erejéig. Észre kell venni, hogy amikor a két já-
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mondottak függetlenek attól, hogy milyen „járadéktípusok" szerepelnek a szolgáltató 
kínálatában.) Az egész rendszer mentes lesz a felelőtlen (és ráadásul értelmetlen) ígére-
tektől, ugyanakkor áttekinthető lesz és jól kézben tartható (felügyelhető). 

A magánnyugdíjpénztárból kapott nyugdíj csökken(t)ése csak az első pillanatban ijesz-
tő és szokatlan. A vegyes rendszer magánnyugdíj-pénztári pillére már most is olyan, 
hogy a felhalmozási szakaszban a pénztártag visel minden arra vonatkozó kockázatot, 
hogy mekkora összeg is lesz nyugdíjba vonulásakor a számláján. Azt is mondhatjuk, 
hogy a teljes kockázatviselő szerepnek a szolgáltatási szakaszra történő kiterjesztéséről 
van szó (legalábbis ebben a pillérben). 

Az elmondottak újabb példát szolgáltatnak arra a régi rögeszménkre11 is, hogy a mate-
matikai programozási modellek megjelenhetnének a jogszabályokban. Kétségtelenül bo-
nyolultabbak, mint a már elfogadottan jelenlévő képletek, formulák, de a világunk is egyre 
bonyolultabb. (Egyébként nem a törvényekbe szánjuk őket, éppen úgy, mint ahogy koráb-
ban már azt is elfogadhatatlannak tartottuk, hogy az ekvivalenciaelv alkalmazása törvény-
ben jelenjen meg. A törvénybe valamilyen matematikai programozás felé orientáló szöveg-
nek kell kerülnie, magának a matematikai programozási modell megfogalmazásának egy 
alsóbbrendű jogszabályban van a helye. Beleértve ebbe azt is, hogy mindez rábízható lenne 
egy szakmai grémiumra is, illetve egy ilyennek az állásfoglalása is lehetne kötelező.12 

* 

Befejezésül meg szeretnénk ismételni azt, amivel kezdtük. Nevezetesen, nagyon sürget 
az idő: a most felvetett, helyenként talán félkész ötletek kidolgozását sem tartjuk kis 
ráfordítást igénylő feladatnak, és akkor van néhány téma, amit meg sem említettünk. 
(Például 2013-tól adózni kell a nyugdíjak után, ami lehet(ne) elvileg egyszerű is, de a 
végrehajtás megfelelő kidolgozása majdnem biztosan nem lesz az.) 
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járadék összehasonlítása bekerült az Mpt.-be, akkor a svájci indexálás figyelembevétele a magánnyugdíj-
pénztári szolgáltatás részévé vált. A jelenlegi indexálási procedúra eredményeképpen a magánnyugdíj-pénz-
tári járadék induló értéke kisebb, mint egy szokásos biztosítói járadéké, viszont nem is értéktelenedik el a tb-
járadékhoz képest, amint az a biztosítói járadékkal történik majd. Azt is fel szokták vetni, hogy a svájci 
indexálást nem lehet eszközökkel menedzselni. Hát azt biztosan nem lehet, ha a bérindex úgy alakul, aho-
gyan nálunk szokott, legutoljára például 2002-ben. Ugyanakkor az egész vegyes rendszer számára nem túl 
barátságos környezetet jelentő előző ciklusban talán két éven keresztül úgy változtak a bérek, ahogyan a 
nyugdíjreformot megelőző számításokban mindenféle közgazdasági ökölszabályok és elméletek alapján ezt 
feltételezték, és az ilyen növekedés esetén a svájci indexálást eszközökkel fedezni már nem olyan nehéz. 
Persze, ma már lassan mindenre lehet fogadni a tőkepiacokon. 

11 A korábbi elképzelésünk a hozamingadozási tartalékba/ból történő átcsoportosításra vonatkozott. Ha 
már valamilyen rejtélyes okból nem lehetett elérni a megszüntetését, akkor legalább jó lenne/lett volna az 
átcsoportosítást valamilyen értelmes és átlátható módon szabályozni. Ráadásul az egy fix lineáris programo-
zási feladat megoldásával leírható, szemben a jelenlegi lényegesen bonyolultabb esettel. 

12 Nem feltétlenül a Magyar Aktuárius Társaságra gondolunk, sőt, némi túlzással egyáltalán nem rá 
gondolunk. 
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Közjószágok-e a társadalombiztosítási 
nyugdíj rendszerek? 

A társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek működésének és problémáinak a jelenle-
ginél mélyebb megértésére törekedve, meglepő és szokatlan közgazdasági eszközö-
ket használ Mészáros József e folyóirat márciusi számában közölt cikkében. A világ 
végül is úgy halad a tudomány által előre, hogy az uralkodó nézetekhez nem alkal-
mazkodó gondolkodókban kétely ébred a kor főáramú tudásának a valóságot ma-
gyarázó ereje iránt, és a régi helyére új, meggyőzőbb, kielégítőbb magyarázatokat 
keresnek. Az áttörés gyakran olyan, addig nem használt eszköznek köszönhető, amely 
láthatóvá tesz addig nem látható összefüggéseket. A kérdés az, hogy Mészáros Jó-
zsefnek sikerült-e a társadalombiztosítási nyugdíjrendszereket közjószágnak tekint-
ve és a játékelmélet apparátusát használva áttörést végrehajtania? Meggyőződésem 
szerint nem. Hogy miért gondolom így, arról lesz szó ebben az írásban. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: H55. 

Mészáros József tanulmányának1 fontosabb állításai: „7. a nyugdíjrendszer Magyaror-
szágon részben okozója az elégtelen születésszámnak [demográfiai dilemma]; 2. a jelen-
legi nyugdíjrendszer részben okozója az elégtelen járulékfizetésnek [járulékfizetési di-
lemma]; 3. a jelenlegi nyugdíjrendszerben a politikai osztály szükségképpen halogatja a 
reformokat, és fedezetlen igényeket bocsát ki [a politikai osztály dilemmája] (275. o.). A 
szerző tanulmányát ezeknek az állításoknak a bizonyítására szánta. 

A társadalombiztosítási nyugdíjrendszer - az alkalmatlan eszköz 

A szerző a nyugdíjrendszer társadalombiztosítási jelzőjét nem definiálja, de a szövegből 
egyértelműen kiderül, hogy a felosztó-kirovó szinonimájáról és a tőkefedezeti ellentetjé-
ről van szó. A közkeletű értelmezés szerint a felosztó-kirovó jelzőjű nyugdíjrendszer az, 
amelynek aktuális járulékbevételeit az aktuális nyugdíjak kifizetésére fordítják. A közke-
letű értelmezés részeként a növekvő vagy stabil népesség esetén jól működő felosztó-
kirovó nyugdíjrendszerek problémáit az öregedés hozza felszínre. Mivel az öregedés a 
nyugdíjasok és a járulékfizetők arányának eltolódását jelenti, a bevételek és a kiadások 
egyensúlya csak a feltételek módosításával (a nyugdíjkorhatár emelésével, a járulékok 
növelésével, a nyugdíj-megállapítás szigorításán és a nyugdíjemelés szabályainak átala-
kításán keresztül a nyugdíjcsökkentéssel) tartható. Sokan e parametrikus reformok he-

1 A társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek mint közjószágok. Közgazdasági Szemle, 2005. 3. sz. 275-
288. o. 

Németh György, szociológus-közgazdász. 
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lyett a problémák egyszer s mindenkorra történő megoldását, strukturális reformot köve-
telnek. A felosztó-kirovó nyugdíjrendszer strukturális reformja pedig a felosztó-kirovó 
versus tőkefedezeti rendszer kettősében csak a tőkefedezeti nyugdíjrendszerre alakítás 
lehet. A közkeletű értelmezés szerint a tőkefedezeti nyugdíjrendszerben a nyugdíjak nem 
a járulékfizetők összességének aktuális, hanem a nyugdíjas egymagának múltbeli befize-
téseitől függ. Ezért a tőkefedezeti nyugdíjrendszer mentes a felosztó-kirovónak a népes-
ség öregedése által felszínre került strukturális gyengeségétől. 

A felosztó-kirovó versus tőkefedezeti dualizmuson alapuló közkeletű értelmezések azon 
a téves egyszerűsítésen alapulnak, hogy a felosztó-kirovó nyugdíjrendszer egyúttal szol-
gáltatással meghatározott (defined benefit, DB) is, a tőkefedezeti pedig járulékkal megha-
tározott (defïned contribution, DC).2 Ez azonban tévedés: szolgáltatással meghatározott 
nyugdíjrendszer mögött is állhat tőke - például számos nagy vállalati nyugdíjalap ilyen,3 

míg a nem tőkésített nyugdíjrendszer is megszervezhető járulékkal meghatározottként. A 
járulékkal versus szolgáltatással meghatározottság az igazán fontos megkülönböztető 
tényező, amihez képest másodlagos, hogy áll-e tőke mögötte (funded, F) avagy sem 
(,unfunded, UF).4 A valóság nem csupán összetettebb, hanem ideáltípusként értelmezhető 
részei között széles az átmenet. Ezzel szemben a felosztó-kirovó versus tőkefedezeti 
megkülönböztetés duális, a nyugdíjrendszer vagy az egyik, vagy a másik, átmenet nincs. 

A nyugdíjrendszerek működésének és problémáinak megértését a felosztó-kirovó (pay-
as-y ou-go) terminus technicus nem csupán megnehezíti, hanem egyenesen zsákutcába 
viszi: nem arról van szó, hogy kevéssé hatékony, hanem arról, hogy alkalmatlan. E 
fogalom a biztosítás gyakorlatából származik, a biztosítás egyik ősi és kezdetleges for-
máját nevezték felosztó-kirovónak: a közösség egyes tagjait ért kárt vagy veszteséget -
előzetes megállapodás alapján teljes vagy meghatározott mértékig, alkalmilag vagy idő-
közönként - felosztották a közösség tagjai között. Ezt a biztosítási módszert elsősorban 
az ókori Rómában és a korai középkorban alkalmazták, például hajótulajdonosok közös-
ségeiben.5 A fogalom a biztosításból az 1960-as évek első éveiben került át a közgazda-
ságtudományba - a matematikai közgazdaságtan egy régi és meglehetősen absztrakt kér-

2 A szolgáltatással meghatározott rendszerben a nyugdíjat egy képletbe (nyugdíjformulába) történő behe-
lyettesítéssel állapítják meg. A képlet általában a végső átlagkereset (final average compensation), a szolgá-
lati idő és egy százalékos kulcs szorzata; a végső átlagkereset a nyugdíjba vonulást közvetlenül megelőző 
néhány év átlagkeresete, a szolgálati idő pedig az az időtartam, amely alatt járulékfizetés történt. A járulék-
kal meghatározott rendszerben a nyugdíj összegét a nyugdíjba menetel időpontjában az egyéni számlán 
nyilvántartott összeg (az addig összesen fizetett járulék és hozamai), a várható élettartam és a továbbiakban 
várható hozamok alapján számítják. 

3 A New York-i tőzsde (NYSE) S&P 500 indexében szereplő 500 nagyvállalat közül 353 szolgáltatással 
meghatározott rendszerű nyugdíjalap szponzora. Jelentős részük alultőkésített. Közülük 42 vállalat hiánya 
kisebb 10 százaléknál, 64 vállalaté 10-20 százalékos, a legtöbb (83) vállalat deficitje a 20-30 százalékos 
sávba esik, míg 11 vállalat 50 százalékos vagy annál is nagyobb hiányt mutat. Az adatok 2002 végére 
vonatkoznak. Lásd Németh [2004], 

4 Ennek alapján négy nyugdíjrendszer különböztethető meg: járulékkal meghatározott tőkésített (DC-F), 
járulékkal meghatározott nem tőkésített (DC-UF), járadékkal meghatározott tőkésített (DB-F) és járadékkal 
meghatározott nem tőkésített (DB-UF). Hangsúlyozni szükséges, hogy e négy elem közül a kettő-kettő 
rokonsága erősebb, mint a járulékkal és a járadékkal meghatározottaké. 

5 E biztosítási módszer akkor működött jó l , amikor a kockázatközösség tagjai között a szolidaritás érzése 
(amikor is a közösség tagjai a kárvalószínűséget nem mérlegelik) lényegesen erősebb, mint versengésük. Ha 
nem ez a helyzet, a biztosítás csak megvásárolható termékként működik, és a vásárlók az azonos termékek 
közül a legolcsóbbat keresik. Bár a biztosítási gyakorlatban ma már alig alkalmazzák, van annyira ismert, 
hogy a biztosítókról és a biztosítási tevékenységről szóló 2003. évi LX. törvény fontosnak tartotta kimonda-
ni, hogy hatálya nem terjed ki „a biztosítás azon módszerére, amelyben a veszélyközösség tagjai arra vállal-
nak kötelezettséget, hogy ha a veszélyközösség tagjának meghatározott káresemény folytán anyagi szükség-
lete keletkezik, azt egymás közt utólag felosztják, és a tagokra kiróják a rájuk eső részt (felosztó-kirovó 
rendszer)" [2.§ (1) bekezdés c) pont]. 
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déséről 1950-es évek végén folytatott vita6 félreértett melléktermékeként. A közgazdasá-
givá vált felosztó-kirovó terminus technicus az addig államinak (az angol szaknyelvben 
public) és/vagy társadalombiztosításinak nevezett nyugdíjrendszerek frissen megalkotott 
közgazdaság-elméletének kulcsfogalmává - és egyben kényszerzubbonyává - vált. Minden-
nek az 1980-1990-es évek fordulójáig gyakorlati jelentősége nem volt. Ekkortól azonban 
a népesség öregedésének hatására egyre nyilvánvalóbbá vált az átalakítás szükségessége. 
Azonban a közgazdaságtudomány kalapjából ekkor még csak a felosztó-kirovó versus 
tőkefedezeti dualizmusra épülő megoldások voltak előhúzhatok (az előbbi problémáira 
utóbbi a gyógyír), s a Világbanknak sem sikerült szakmai áttörést végrehajtania 1994 
végén Averting the Old Age Crisis. Policies to Protect the Old and Promote Growth 
címmel, nagy hírverés közepette publikált, a nyugdíjreformok alapvetésének szánt kuta-
tási jelentésében (World Bank [1994]). De még 1996- 1997-ben, a magyar nyugdíjreform 
munkálatai idején sem volt közismert a járulékkal és a szolgáltatással meghatározott 
nyugdíjszakmai terminus technicus, fontosságának felismeréséről nem is beszélve.7 

A tanulmány bírálatának itt akár vége is szakadhatna: az elemzés eszköze alkalmatlan 
arra, amire szánták. De nem állhatunk meg: olyan felvetések következnek, amelyeket 
aligha most hallottunk utoljára. 

A nyugdíjrendszer és a gyermekek mint közjószágok 

A nyugdíjrendszerekről a felosztó-kirovó versus tőkefedezeti dualitásban gondolkodó 
Mészáros József ebből következően magától értetődő természetességgel veti papírra, hogy 
a „felosztó-kirovó nyugdíjrendszerek számára a gyermekek jelentik a potenciális erőfor-
rást, mivel a következő generáció befizetései szolgálnak a mindenkori idősellátás forrá-
sául. A társadalombiztosítási befizetések mértéke jelentős mértékben függ a termékeny-
ségtől, azaz a növekvő gyermekáldás növekvő megtérülést jelent a társadalombiztosítási 
nyugdíjrendszereknek." (281. o.) Nos, abban az értelmezési kényszerzubbonyban, amit 
a szerző magára öltött, ez kétségtelen tény (aktuális járulékbevételeket csak és kizárólag 
az aktuális nyugdíjak kifizetésére fordítják),8 ahogy az is, hogy kárhoztatandó az, misze-
rint a „jelenleg működő nyugdíjrendszerek (...) ugyanakkora nyugdíjakat állapítanak meg 
a több gyermeket felnevelő családoknak, mint a gyermekteleneknek, azaz az egyének és 
generációk időskori biztonságát elválasztják az általuk felnevelt gyermekek számától és 
attól, hogy neveltek-e egyáltalán gyermeket" (uo.). Kérdés, hogy kényszerzubbonyunk-
tól megszabadulva másképpen látjuk-e a világot? 

Elfogadom, hogy a második világháború után gyors ütemben a lakosság szinte egészét 
átfogó nyugdíjrendszer szerepet játszhatott a termékenység csökkenésében, annál is 
könnyebben, mert a szerző részbeni felelősségről beszél (amin akár a semminél alig több 
értendő), valamint azért is, mert nem ez az igazán lényeges.9 (Azt már nem fogadom el, 

6 A vita a későbbi Nobel-díjas Paul A. Samuelson és Abba P. Lerner között folyt a The Journal of Political 
Economy című szakfolyóirat hasábjain (Samuelson [1958], [1959], Lerner [1959]). A vitáról lásd Németh [2003]. 

7 Elsősorban a nyugdíjkérdéssel foglalkozó közgazdászokat hibáztatom (nem csak a hazai pályán, hanem 
világszinten, beleértve magamat is), amiért nem tudták időben meghaladni a felosztó-kirovó versus tőkefe-
dezeti dualizmust, e nélkül pedig az Averting meggyőző bírálatára és reformalternatíva felmutatására sem 
lehettek képesek. De a teljes igazsághoz hozzátartozik, hogy az üzleti köröknek (mint a tőkésítés haszonél-
vezői), sőt a kormányoknak is (a tőkésítéssel paravánként takarják el a vesztesek elől veszteségeiket) e 
dualizmus nagyon is megfelelt. 

8 Rejtett feltételezés: a járulékcsökkenés szóba nem jön, a bevételi többletet a nyugdíjak emelésére költik. 
9 Azért a fejlett országok második világháború utáni baby boomja, ami jóval több volt, mint az elhalasz-

tott születések pótlása, s az 1930-as évekét felülmúló termékenységét jelentett, nehézen magyarázható tény 
e hipotézis megfogalmazóinak. 
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hogy ez csak és kizárólag a felosztó-kirovó nyugdíjrendszernek tulajdonítható, hanem 
általában a nyugdíjbiztosításhoz való hozzáférés vált általánossá - e szempontból másod-
lagos, hogy milyen intézmény nyújtja a nyugdíjat, de kétségkívül az állami nyugdíjrend-
szer szerepe a döntő. Van azonban alternatívája.) Ha a múltra el is fogadjuk, hogy a 
gyermekvállalás mozgatója a szülők időskori anyagi biztonságra való törekvése, a nyug-
díjrendszerek általánossá válása után bizton állítható, hogy a termékenységre csak és 
kizárólag a gyermek önértéke van hatással.10 Ráadásul a nyugdíjrendszer e tekintetben 
megbízhatóbb és olcsóbb: a gyermek idő előtt meghalhat, megtagadhatja idős szülei 
támogatását, vagy arra - maga is gondokkal küszködve - nem biztos, hogy képes. Minél 
inkább törekednek a szülők időskori anyagi biztonságukra, annál több gyermeket kell 
felnevelniük, ami - könnyen belátható - drágább, mint nyugdíjbiztosítást kötni. Ha pedig 
az időskori anyagi biztonság gyermekvállalás nélkül is megoldható, sőt, az sokkal racio-
nálisabb, a termékenység kizárólagos mozgatója a gyermek önértéke. A gyermekvállalás 
a közgazdaságtani modellek racionális fogyasztókat feltételező világában kizárólag a „gyer-
mek jelentette öröm fogyasztásaként" értelmezhető. E világban pedig a saját preferencia-
skálával rendelkező és szükségletei maximális kielégítésére törekvő fogyasztó el tudja 
dönteni, hogy jószágok mely kombinációját választja. A gyermeket pedig akkor választ-
ja, ha az preferenciaskáláján kellően előkelő helyen szerepel. 

Mészáros végső következtetése, hogy a felosztó-kirovó nyugdíjrendszer kifizetéseinek 
a „következő generációk »előállításában kifejtett erőfeszítés« mértékével" (282. o.) való 
összekapcsolása növelheti a szóban forgó generáció méretét, olyannyira, hogy félni talán 
„az eseteges túlzott gyermekáldás negatív következményeitől" (275. o.) kellene. Ez azon-
ban csak úgy lenne elérhető, ha a kormány egész generációk feje fölé függesztené az 
időskori anyagi biztonság elvesztésének Damoklész-kardját, betiltaná a „hivatalos" nyug-
díjrendszer alternatíváit, beleértve a vagyonfelhalmozást is. Ez - bizonyítást nem igényel 
- nem járható út. 

Kérdés, mi alapján tekinthetők a gyermekek, a következő generáció, illetve maga a 
nyugdíjrendszer közjószágnak? Mészáros szerint azért, mert „az időskori ellátások kifi-
zetéséből senki sem rekeszthető ki, ha valamilyen címen jogosultságot szerzett". (282. 
o.) Szerinte így érvényesül a közjószág fogalmának ki nem zárhatósági kritériuma. Csak-
hogy az akkor érvényesülne, ha azok sem lennének kizárhatók, akik arra jogosultságot 
nem szereztek. Persze ha ez lenne a helyzet, a jogosultság fogalma sem lenne értelmez-
hető, vagy az az állampolgárság tényével lenne azonos.11 

A szerző szerint a magyar nyugdíjrendszerben „az egyes egyének befizetései és a későb-
biekben kapott ellátások között nagyon áttételes a kapcsolat" (282. o.), amit a szabályok 
utóbbi évtizedeket jellemző gyakori módosulásának tulajdonít. Valójában azonban nem 
elsősorban arról van szó, hogy a kezdetben tiszta kép zavarossá vált, hanem - legalábbis az 
utóbbi másfél évtizedben - a zavaros kép vált egyre tisztábbá. A járulékfizetők számára 
nem azért racionális stratégia a járulékfizetés elkerülése, illetve minimalizálása, mert a 
nyugdíjrendszer közjószág, hanem mert még mindig őrzi szociális eredetét, az alacsony 
jövedelműeket segítő újraelosztást. Aki járulékfizetésének minimalizálásával „elhiteti", hogy 
alacsony jövedelmű, az ezen újraelosztás nyertese lesz. Ezt kivédeni a nyugdíjrendszer 
újraelosztó elemeinek felszámolásával lehet.12 De vajon hogyan egyeztethető össze a szerző 

10 Amihez az 1960-as évek elejétől a fogamzásgátlási módszerek tökéletesedése és könnyű hozzáférhető-
sége is hozzájárult. Ezzel minimálisra csökkent a nem tervezett gyermekek száma. 

11 Andorka Rudolf nyomán én is vallom, hogy öregedő társadalomban e tendencia megfordításának igé-
nyével a gyermekekre közjószágként kell tekinteni, ami abban nyilvánul meg, hogy felnevelésük költségeit 
növekvő hányadban viseli az adófizetők összessége („a köz"), így könnyítve meg a szülőknek ezen alapjá-
ban „magánjószág" birtoklását nagyobb számban. 

12 Az időskorúak szegénységét enyhíteni, illetve elkerülni hivatott szociális célú újraelosztás helye a 
szociális rendszer. E feladattól a nyugdíjrendszert meg kell szabadítani. Az újraelosztást megvalósító úgyne-
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itt kifejtett álláspontja, miszerint a mai befizetések és a majdani nyugdíjak között szoros 
kapcsolatnak kell lennie, azzal, hogy a majdani nyugdíjaknak a „következő generációk 
»előállításában kifejtett erőfeszítés« mértékével" (282. o.) kell kapcsolatba lennie? 

A politikai osztály dilemmája 

A szerző helyesen állapítja meg, hogy a nyugdíjrendszerek szerte a világban „mindenütt 
túlígérték magukat, illetve azok a felvetések, amelyek mentén ezen ígérvények egy része 
tartható lett volna, megváltoztak" (284. o.), de ebből következő véleménye nem csupán 
elnagyolt, hanem akadálya a nyugdíjrendszer szükséges átalakításáról szóló racionális 
politikai diskurzusnak. Szerinte ugyanis „szerte Európában a nyugdíjígérvények vissza-
vonásának időszaka következett el" (uo.). Először is azt a (nyugdíj)ígérvényt lehet vissza-
vonni, amit (a jogszabályok) adtak, azoktól, akik koruknál fogva nem aktívak, így nem 
tagjai a nyugdíjrendszernek, nincs mit visszavonni. Elképzelni sem tudom, hogy milyen 
érvvel lenne elutasítható egy olyan ajánlat, amely a nyugdíjuk mértékét kizárólag a befi-
zetések mértékétől tenné függővé. Azoktól, akik már nyugdíjasok, illetve a nyugdíjhoz 
közel állnak, mivel már nincs módjuk az új helyzethez alkalmazkodni, ígérvényt vissza-
vonni nem korrekt (a nyugdíjemelés szabályainak „lefelé" történő megváltoztatása ese-
tén erről van szó). A politikai osztály dilemmája legfeljebb abban jelentkezik, hogy a 
fenti két szél közötti generációktól milyen mértékben vegye vissza ígéretét „a nyugdíjuk 
mértékét kizárólag a befizetések mértékétől függő" pozíció felé. Mivel a fiatalabb kor-
osztályok könnyebben, az idősebbek nehezebben alkalmazkodnak a megváltozó szabá-
lyokhoz, a visszavétel mértékét ettől kell függővé tenni. Nyilvánvaló, hogy a mértékek 
kérdése vitákra ad okot, s a visszavételt erőteljesebben szorgalmazó politikai pártok ve-
szíthetnek népszerűségükből, de nem hiszem, hogy az akár csak részleges visszavonás is 
látványos népszerűségvesztéssel jár, ha képes a szükséges nyugdíjreform kérdését racio-
nális diskurzus tárgyává tenni. Nem képes. Ennek fontos oka, hogy a politika - megíté-
lésem szerint - nem kap megfelelő támogatást a közgazdaságtudománytól.13 
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vezett degresszió - a nyugdíjskála „kiegyenesítésével", a nyugdíjminimum eltörlésével - a hatályos jogsza-
bályok szerint a közeljövőben eltűnik a magyar nyugdíjrendszerből. 

13 Mindehhez fontos hozzátennünk, hogy a magyar nyugdíjreform elsősorban nem a nyugdíjrendszer 
szükséges reformjáról, hanem az élőmunka költségének a járulékcsökkentés eszközével történő csökkenésé-
ről szól. A járulékcsökkentés egy „alulígérő" nyugdíjrendszert képes „túlígérővé" változtatni, amit aztán 
(közvetett) nyugdíjcsökkentéssel „orvosol". 
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M Á T Y Á S A N T A L 

175 éve született a korszerű magyar közgazdaságtan 
első nagy képviselője, Kautz Gyula 

Kautz diákkorában, egészen az 1850-es évekig Sonnenfels kameralizmusa volt a magyar 
főiskolákban közgazdaságtanból kötelező tananyagként előírva. Kautz viszont mint tanár 
szakít a kameralizmussal, s a német történelmi iskola elméleti alapjaira helyezkedik. Az 
iskola Kautz felléptekor korszerű közgazdasági irányzatnak számított. A tanulmány be-
mutatja a német történelmi iskola legfőbb jellemzőit. Az iskola hatására Kautz nem az 
egyénből, hanem a társadalomból indul ki vizsgálódása során. Az egyént nemcsak önér-
deke serkenti gazdasági cselekvésében, hanem a „jól felfogott érdeke", amelyben benne 
van a közérzület, az emberbaráti hajlam s az erkölcs is. S ha ez hiányzik, akkor szerinte 
egy felsőbb irányító kézre, az állam szabályozó szerepére van szükség. Ez lép Kautznál a 
smithi láthatatlan kéz helyébe. Az absztrakciós módszer elvetésével Kautz a gazdasági 
törvényszerűségek kutatása során nem jár helyes úton, de azzal, hogy gondolatait nem 
skatulyázza be a törvények után kutató gazdasági rendszerek merev logikai keretei közé, 
hanem olyan tényezőkkel is számol, amelyeket a közgazdász az absztrakció során kényte-
len elhagyni, a gazdasági élet olyan sajátosságaira mutat rá, amelyek hiányoznak az 
uralkodó áramlatoknál. A gazdasági élet szereplői, s nyomukban a gazdasági folyamatok 
sokoldalúan tárulnak elénk. Kautz figyelembe veszi a gazdasági folyamatok történelmi 
alakulását, az intézményi tényezők hatását is a gazdaságban. A dolgozat bemutatja Kautz 
befolyását néhány későbbi jeles magyar közgazdászra és megállapításainak hasonlóságát 
mai jelentős közgazdászokéival. 

Kautz Gyula a hazai közgazdasági irodalom egyik legkiemelkedőbb alakja volt (1829-
1909). Születésének 175. évfordulóját a Budapesti Corvinus Egyetemen 2004 novem-
berében ünnepeltük.* 

Kautz Gyula főiskolai tanulmányait szülővárosában, Győrben végezte, ahol édesapjá-
nak gyógyszertára volt. Majd Lipcsében hallgatott közgazdaságtant a régi német törté-
nelmi iskola megalapítójánál, Wilhelm Roschernél (1817-1894). A jogakadémián Kautz 
közgazdaságtanként még kameralizmust tanult. A fejlettebb nyugati közgazdaságtannal 
Roscher tanításain keresztül találkozott. 1849-ben A Pesti Tudományegyetemen jogtudo-
mányi doktori oklevelet szerzett. 

Részt vett az 1848/49-es szabadságharcban, de gyenge egészségi állapota miatt lesze-
relték. Tanárként a pozsonyi, győri, nagyváradi jogakadémián, majd a Pesti Műegyete-
men, 1863-tól a Pázmány Péter Tudományegyetemen adott elő, kezdetben magyar köz-
jogot és közigazgatást, majd kereskedelmi jogot és törvényismeretet, végül nemzetgaz-

* Közgazdasági elméletek története tanszék szervezésében megrendezett emlékülést Kautz két kötetének 
- A nemzetgazdaságtan és irodalmának történeti fejlődése (Bekker Zsuzsa zárótanulmányával) és Államgaz-
daság- vagy pénzügytan - reprint kiadása kísérte az Aula gondozásában (a szerk.) 

Mátyás Antal a Budapesti Corvinus Egyetem Kautz Gyula-díjas professzora. 
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daságtant és pénzügytant. Vérbeli tanár volt, elsősorban tanárnak érezte magát, s nem 
ismert magasabb címet az egyetemi tanárságnál. 

1865-től 1880-ig országgyűlési képviselő, Deák-párti, majd szabadelvű programmal, 
1867-ben az első alkotmányos költségvetésnek előadója, tagja a kiegyezést előkészítő 
bizottságnak. 1883-ban alkormányzója, 1892-től 1900-ig főkormányzója az Osztrák-
Magyar Banknak, egyike azon magyaroknak, akik a Monarchiában ilyen magas rangot 
értek el. 1865-ben az MTA rendes tagja, 1903-1904-ben az MTA másodelnöke, 1894-
ben a megalakult Közgazdasági Társaság elnöke. 

Mint közgazdász és Roscher-tanítvány, a német történelmi iskola hatása alatt állt. Ta-
nítványa és tanártársa Földes Béla írta róla, hogy „Kautz vezércsillaga a tudományban 
Roscher volt, a politikában Széchenyi István." (.Földes [1929] 48. o.) A tőkés gazdaság 
működését Kautz a német történelmi iskola szemszögéből igyekezett megközelíteni és 
ábrázolni. Nézetrendszerének bemutatásához és ábrázolásához előbb fel kell vázolnunk 
az iskola főbb sajátosságait. 

A német történelmi iskolát a 19. század közepén Németországban súlyosbodó társadal-
mi problémák hozták létre. A kor német közgazdái úgy látták, hogy az angol klasszikus 
közgazdaságtan, amely a némettől jelentősen eltérő viszonyokat tükröz, az iparosítással, 
az önérdek szabad követésével járó problémákra, különösen a munkásosztály nehéz hely-
zetére, a növekvő pauperizmusra nem nyújt megoldást. Átfogóbb elméletre, a valóság 
történelmi perspektívából való hűbb leírására, a gazdaságban ható tényezők teljesebb 
megragadására, és az állam gazdasági szerepvállalásának nagyobb hangsúlyozására van 
szükség. Előfutárjuk Friedrich List volt. S mivel a tőkés gazdaságra történő átállással a 
magyar gazdaságban is hasonló problémák léptek fel, mint Németországban, Kautz fogé-
kony volt a német történelmi iskola tanításaira. Fogékonyabb, mint a kor angol és francia 
szerzőinek munkásságára, akiknek nézeteit pedig alaposan ismerhette, hiszen elmélettör-
ténetében részletesen ír róluk. 

Roscher, de a német történelmi iskola mind korábbi, mind későbbi képviselői az angol 
klasszikus közgazdákat azért bírálták meg, mert egyrészt örök motívumból, az önérdek 
követéséből igyekeznek levezetni a gazdasági összefüggéseket, ezzel hiányzik náluk a 
gazdasági folyamatok történelmi lefolyásának az ábrázolása. Másrészt az egyént kisza-
kítják a társadalomból, aminek pedig szerves része, ezzel figyelmen kívül hagyják a 
magatartását befolyásoló egyéb, nem gazdasági motívumokat, amelyektől az iskola kö-
vetői a gazdasági szabadság negatív következményeinek a tompítását várják, figyelmen 
kívül hagyva az erkölcs, az állam, az intézmények szerepét a gazdasági folyamatok ala-
kításában és a nemzeti sajátosságokat. Szakítva az absztrakciós módszerrel, s a közgaz-
dasági kutatás fő módszertani eljárásának az indukciós módszert tekintve, a német törté-
nelmi iskola képviselői elzárják ugyan maguk előtt az utat kutatásaikban a gazdasági 
törvényszerűségek feltárása előtt, ugyanakkor a gazdaságban olyan hatóerőket tudnak 
feltárni, amelyek hiányoznak a klasszikusoknál. 

Roscher még nem szakít meg minden kapcsolatot az angol klasszikus közgazdaságtan-
nal, amint azt az újabb német történelmi iskola képviselői tették. „Távol állok attól, hogy 
ezt az utat (ti. a német történelmi iskola útját - M. A.) az egyetlen vagy legrövidebb 
útnak tekintsem." (Roscher [1843] Vorwort, IV. o.) Nem tagadja az önérdek követésé-
nek fontos szerepét a gazdaságban, de nem tekinti egyedüli domináns motívumnak. Úgy 
gondolja, hogy a klasszikus hagyományokat követi, de a klasszikus tanításokat - induktív 
módszere révén - történelmi példákkal, a valóság pontos leírásával egészíti ki. Maga 
Kautz is elismeri, hogy a közgazdasági elmélethez Roscher nem sokat adott hozzá (Kautz 
[2004] 511. o.). Német méltatója, F. Schinzinger arról ír, hogy Roscher munkájának 
legfőbb eredménye az volt, hogy „... előtérbe állítja a nem gazdasági tényezőket, ame-
lyek befolyásolják a gazdasági életet" (Schinzinger [1998] 517. o.). Azoknak a tényezők-
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nek a hatását vizsgálja, amelyekkel az absztrakciós módszer alkalmazásának a következ-
tében az angol klasszikus közgazdák nem foglalkoztak. Heller Farkas sem feledkezik el 
ezekről a tényezőkről, de vizsgálatukat az alkalmazott közgazdaságtanba utalja. Arról ír, 
hogy „... az alkalmazott közgazdaságtan, azzal, hogy közelebb hozza az elmélet általá-
nos megállapításait az élet változatosságához és bonyolult körülményeihez, egyúttal meg-
világítja azokat a tényezőket, amelyeket nehéz feladata megkönnyítése érdekében az el-
mélet kikapcsolt és elhanyagolt" (Heller [1947] 37. o.). 

Az a Heller, aki az elméleti közgazdaságtanban bírálja a német történelmi iskolát az 
absztrakciós módszer elvetése miatt, az alkalmazott közgazdaságtanában igyekszik szin-
tézist kialakítani az osztrák iskola s általában a neoklasszikus elmélet és a német történel-
mi iskola tanításai között. 

„Azt tartja, hogy az elmélet csak a gazdasági rugókat és a jelenségek gazdasági oldalát 
veszi tekintetbe, az alkalmazott közgazdaság, »... inkább az egész élettel, amelyben az 
ethikai szempontok is bentfoglaltatnak, törődik«. Az alkalmazott közgazdaságtanban, 
amely a szociálpolitikát is magában foglalja, Heller már azt hangoztatja, hogy az ember 
nem csupán gazdasági lény, hanem sokkal egyetemesebb célokat követ. A gazdaságnak a 
társadalomba való beágyazását, a gazdaságin kívül a többi motívumot az elmélet nem 
veheti figyelembe, mert akkor nem marad elmélet, de eme szükséges vizsgálatokat elvé-
gezheti az alkalmazott közgazdaságtan, a gazdaságpolitika." (.Mátyás [1999] 9. o.) 

A német történelmi iskola serkentette a statisztika, a gazdaságtörténet, a szociálpoliti-
ka, a gazdaságpolitika elméletének fejlődését. Képviselőinek ösztönzésére a német parla-
ment 1880-ban a munkások védelmét szolgáló munkásbiztosítási törvényt szavazott meg 
betegség, baleset, rokkantság, öregség, munkanélküliség esetén történő segélyezésre. E 
törvény egyedülálló volt Európában. 

Meg kell jegyeznem egyébként, hogy a 19. század végétől az Egyesült Államokban 
kibontakozó régi intézményi iskola képviselőinek felfogása több szempontból is hasonló 
a német történelmi iskola követőinek álláspontjához. 

A német történelmi iskola Kautz nézeteinek megértéséhez szükséges jellemzése után 
most térjünk át Kautz nézeteinek tárgyalására! Kautz az angol klasszikusok hatására elis-
meri, hogy az önérdek követése a gazdasági folyamatok fontos hajtóereje. Ugyanakkor 
azt tartja, hogy az önérdekre épített közgazdaságtan csupán az önzés aritmetikája lenne. 
Valójában, tanítja Kautz a német történelmi iskola nyomán, a társadalom „... lényegileg 
egy és egészletes" (Kautz [1875] I. 24. o.). A közgazdászoknak nem az egyénből, hanem 
a társadalomból kell kiindulniuk. A közgazdász vizsgálódása során a gazdaságot attól 
nem különítheti el, mert a gazdaság annak „... csak egy oldala és megnyilvánulási köre... 
mely az utóbbinak minden többi körével... szoros kapcsolatban áll s anélkül fel sem 
fogható" (uo. 35. o.). „Annak tehát, aki az egésznek egyik oldalát tudományosan érteni 
akarja, minden többi oldalt is szemmel kell tartania, valamint azon tudományoknak, 
melyek a társadalmi élet ama különböző oldalai... és jelenségkörére vonatkoznak, egy-
mást kölcsönösen feltételezniük kell" (uo. 33. o.). S a közgazdaságtannak figyelemmel 
kell lennie a nemzeti sajátosságokra is, int Kautz, hiszen egy nemzet belső viszonyai, 
intézményei, melyek szerint a gazdaság elrendeződik, „mindenkor az illető nép külön 
viszonyaiból lesznek merítendők..." (uo. 30. o.). Innen vizsgálódása tárgyának az elne-
vezése: nemzetgazdaságtan. A nemzetgazdaságtan „ ... nem az egyesek, hanem a morá-
lis politika egészként tekintett társadalom háztartásával foglalkozik..." (uo. 27. o.). Az 
egyéni gazdaság szerinte a magángazdaságtan tárgya. A nemzetgazdaságtan legfőbb ve-
zérelve viszont az, hogy „... a közérdek és közhaszon követése benne és előtte minden-
kor a döntő fontosságúak; s hogy a nemzetgazdaságtan következtetéseiben éppúgy, mint 
indítványaiban sohasem az egyoldalúlag tekintett magán, hanem mindig a nemzeti jólétet 
ismeri el mérvadó momentumnak" (uo.). Ezzel kapcsolatban írja: „Nincs méltóbb tudo-
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mány, mint amely emelkedésünk és hanyatlásunk okait és törvényeit, az emberi erőfeszítés 
és szellem viszonyait és diadalát lelki szemeink elé vázolja és magyarázza." (Uo. 99. o.) 

A társadalom egészét szem előtt tartó vizsgálódásból következik Kautz szerint az is, 
hogy a gazdálkodó alany magatartását nem lehet úgy bemutatni, mint amit csak az önér-
dek sarkal. A gazdasági motívumok mellett más, nem gazdasági motívumokat is figye-
lembe kell venni. Egy olyan színezetű elmélet, írja, „amelyben az egyének önérdekén 
kívül ... az azokon uralkodó egyéb pszichológiai tényezők: a társulási ösztön, a közérzü-
let, az emberbaráti és emberiességi hajlamok, vallás, jog és erkölcsi elvek számba nem 
vétetnek, s a fensőbb egész, a nép, a társadalom háttérbe szorul... sem elméleti, sem 
gyakorlati tekintetben kielégítőnek nem lesz nevezhető" (Kautz [1896] 19. o.). Kautz 
különösen az erkölcsi tényező fontosságát hangoztatja a gazdaságban. 

A fennálló jövedelemelosztás szerinte a gazdasági tényezők mellett a társadalmi és 
gazdasági intézmények, a társadalom tagjai világnézetének is az eredménye. Kautz köz-
gazdasági szemlélete nem mentes az értékítélettől. Felveti, hogy a jövedelem mely elosz-
tása a legjobb, a fennállót miként kellene tökéletesíteni. 

A gazdálkodó alanyok tevékenységét szélesebb összefüggésben tárgyalva rá tud mutat-
ni arra, hogy a közérdeket, a magánosok haszonleső törekvései csorbíthatják, a magán-
és a közérdek gyakran ütköznek egymással. A két érdek azonban Kautznál valójában 
nem térhet el egymástól. A társadalom felvirágozása a magángazdaságnak is érdeke, de 
ennek felismeréséhez emelkedett szellemiség szükséges, az, hogy az egyén érdeke „jól 
felfogott", helyesen értelmezett érdek legyen. A smithi önérdek ilyen formában jelentke-
zik Kautznál. A magánérdek követésének „... kellő érettség és erkölcsi alap, törvénytisz-
telet..." (Kautz [1875] I. 114-115. o.) szolgáljon támaszul. A magánérdek követése csak 
ebben az esetben szolgálja a társadalom érdekét. 

És ha a magánérdek és a közérdek összeütközésbe kerülnek egymással, azaz az egyéni 
érdekek „nem jól felfogott" érdekek - az új intézményi iskola képviselői szerint az egyé-
nek érdeküket gyakran csalárd eszközökkel igyekeznek megvalósítani, opportunisták - , 
kettőjük összhangját a kormányzatnak kell biztosítania. A kormányzat a gazdasági folya-
matok alakulását illetően „... nem viselkedett quetisztikus közömbösséggel a rosszul ér-
telmezett laisser fairé és laiser passer rendszerére támaszkodva..." (Kautz [1875] II. 22. 
o.). „Szükség van egy felsőbb vezérlő kézre..." (uo. 19. o.). A smithi „láthatatlan kéz" 
helyébe Kautznál a gazdasági élet konfliktusai esetén a „felsőbb vezérlőkéz" lép. Szerin-
te a közületi befolyás, az illető nép sajátos viszonyaiból fakadó társadalmi intézmények 
hozzák létre a gazdasági élet olyan alakulását, amelyben „rend és biztonságos szabály" 
valósul meg. 

Ugyanakkor Kautz óvatosságra int. A kormányzati beavatkozás ne lépjen túl bizonyos 
határokon, ne fojtsa el a magánkezdeményezést. Az állami kiadásokkal kapcsolatban 
olyan problémákat vet fel, amelyek az újabb évtizedekben merültek fel a modern közgaz-
daságtanban. 

Rámutat arra, hogy az állami hitelfelvétel, növelve a kamatlábat, a magánfelhasználás-
tól von el pénzt. Nem történik meg azonban ez a kiszorítás szerinte, ha a kormányzat fel 
nem használt, heverő tőkét vonz magához. Ezzel a neokeynesiánus közgazdák érvelése 
bukkan fel Kautznál száz esztendővel korábban. Ugyancsak egy száz évvel későbbi vita 
egyik érve jelentkezik nála akkor, amikor arra figyelmeztet, hogy az állami adósságleve-
lek tömegének növekedésével az emelkedő kamatfizetési kötelezettségek teljesítése vé-
gett a kormányzatnak növelnie kell az adókulcsot, aminek terhét minden polgár érzi. 
Ezért „Félszeg nézet az, amely az államadósságunk jelentőségét túlozva, azt egyenesen 
vagyonszaporító tényezőnek nyilvánítja" (Kautz [1875] III. 214. o.). Azaz mondhatná 
ma Róbert Barro, hogy az államadóssági kötvények nem jelentenek vagyontárgyat, ha-
nem jövőbeli adókötelezettséget. És az államadóssági kötvények növekvő állománya nö-
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veli a spekulánsok táborát, mutat rá Kautz a kötvény finanszírozta állami kiadások továb-
bi negatív vonására (uo. 204-214. o.). 

Bár tagadja az általános túltermelési válságokat, legtöbb kortársától eltérően mégis 
elismeri azok lehetőségét. Arra hivatkozik, hogy a vállalatok közötti szoros kapcsolat s a 
hitelkapcsolatok összefonódása következtében, ha valahol a gazdaságban fennakadás ke-
letkezik, az nyílsebesen terjed tovább, egyre egyetemesebbé válik s néha a világ minden 
pontján érezhető. Az 1929/33-as világválság kitörése előtt 54 évvel írta Kautz e sorokat. 

Arra is rámutat, hogy a „... a forgalmi krízisek legtöbbször jótékony következésűek is. 
Sok új termelési cég, sok új találmány és felfödözés, technikai, üzleti és törvényhozási 
reform ily kríziseknek köszöni létét" {Kautz [1875] VI. 265. o.). És a válság pozitív 
hatásai között említi Kautz a később Schumpeter által ábrázolt alkotó rombolást, azt, 
hogy a válság következtében a vállalatok közül „... a káros és életképtelen mindenütt 
elsöpörtetik..." (Kautz [1875] II. 265. o.). 

* 

Kautz ugyan az absztrakciómódszer elvetésével a gazdasági élet törvényszerűségeinek a 
kutatásában nem járt helyes úton, de kutatási körét az önérdek követésének ábrázolásán 
túlnövő kiterjesztésével, azzal, hogy gondolatait nem skatulyázza be a törvények után 
kutató gazdasági rendszerek merev logikai keretei közé, hanem olyan tényezőkkel is 
számol, amelyeket a közgazdász az absztrakció során kénytelen elhagyni, a gazdasági 
élet olyan sajátosságaira mutat rá, amelyek hiányoztak az uralkodó áramlatoknál. A gaz-
dasági élet szereplői sokoldalúbban tárulnak elénk, mint a hagyományos közgazdaság-
tanban. 

A munkás Kautznál nem egyszerűen csak termelési tényező, mint ahogy a munka sem 
pusztán szerzési forrás, hanem „... valódi erkölcsi és humanitárius tényezőként is jelent-
kezik, olyan tényezőként, melynek még a szabad állami élet fejlődésére, meg az emberi-
ség culturai növekedésére is határozó befolyása van, s melyet ezért nem átoknak és 
csapásnak, hanem valódi istenáldásnak kell tekinteni" (Kautz [1875] I. 95. o.). „... innen 
van, hogy bármilyen nehezére essék is legtöbbször az embernek [a munka - M. A.], alóla 
magát ki nem vonhatja, hanem mint léte egyik alaptörvénye előtt meghajol" (uo.). Han-
goztatja, hogy „... a népesség, mint valódi alaptőke veszélyeztetése, politikai, vagy val-
lási türelmetlenségből történő zaklatása a nemzeti munkaerő legveszélyesebb csökkenté-
se" (uo. 97. o.). 

Kautz a magas munkabér híve, nemcsak azért, hogy a munkás jobban éljen, hanem 
mert a munkás általa erkölcsében is gyarapszik, megbízhatóbban, sikeresebben dolgozik, 
hűségesebb a céghez, kevesebb felügyeletet igényel. Háttérbe szorulna az opportunizmus, 
csökkennének a tranzakciós költségek, mondanák ma az új intézményi iskola képviselői. 

Míg a hagyományos közgazdaságtanban az egyes társadalmi osztályok mint a termelé-
si szolgálatok kínálói és mint a fogyasztási cikkek vásárlói jelennek meg a termelési 
szolgálatok, illetve a fogyasztási cikkek piacán, addig Kautznál a társadalmi osztályok 
ennél többet jelentenek. Mindegyik osztály, írja, „... szokás, tradíció, utánzás nyomán 
megannyi külön öntudatú egészként jelentkezik, azonos czélok politikai és sociális törek-
vések által kitűnik, élettartás, erkölcsök, világnézet szerint egy bensőleg összetartozó, 
homogén csoportot képez, ép azért nemcsak a politikában, hanem a nemzetgazdaságban 
is figyelmet és méltatást követel" (uo. 244. o.). 

Mivel Kautz nem az örök motívumból, az önérdek által serkentett gazdálkodó alany 
magatartásából kívánt elméleti rendszert létrehozni, túl tudta magát tenni azokon a korlá-
tokon, amelyeket ez az eljárás állít a gazdasági folyamatok történelmi megközelítésének, 
az intézményi tényezők hatásának az elméleti rendszerben való figyelembevétele elé. 
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Sőt, rámutat arra, hogy az önérdek követése nem volt mindig a gazdasági cselekvés 
irányító motívuma. „Voltak olyan idők és világkorok, amikor egyéni tulajdon és indivi-
duális szabadság nem képezték a gazdasági jogrend egyedüli alapzatait; s hogy a lehető 
legjobb haszon elérésére célzó törekvés, meg szerzési vágy... meg versenyelv, nem vol-
tak kizárólag azok a rugók, melyek szerint a társadalmi javak és termeivények előhozat-
tak és forgásuk, megoszlásuk végbement" (Kautz [1896] 19-20. o.). 

Főleg Széchenyi hatásának tudható be, hogy Kautz rámutat arra: az intézmények nem 
semlegesek a gazdasági folyamatok alakulását illetően, hanem egy ideig segítik, majd 
gátolják a gazdasági fejlődést, azaz a történelmi fejlődés során saját ellentétükbe csapnak 
át. A feudális viszonyok a mezőgazdaságban, írja, kezdetben összhangban álltak a mű-
veltségi viszonyokkal, később „. . .az anyagi fejlődést lankasztó teherévé változtak" (Kautz 
[1875] II. 61. o.). A céhrendszer „... az ipar első fejlődési stádiumában... jótékony hatást 
gyakorolt" (uo. 163. o.). A termelési eljárások tökéletesebbé válásával, a gépi nagyüze-
mi termelés kialakulásával „... a céhek további fennállása lehetetlenné válik" (uo. 165. 
o.). Történelmietlennek tartja azt a felfogást, amely a jelenben fennálló elavult, a jelen-
kor követelményeinek már meg nem felelő intézményeket a történelem korábbi időszak-
ára vonatkoztatva is helytelennek ítéli meg, holott azok a maguk korában nagyon haszno-
sak voltak. 

Ugyancsak nagyon közel áll Széchenyi felfogásához Kautz ama gondolata, hogy min-
den intézményi változás „rendkívül nehéz crízissel és hánykolódással szokott karöltve 
járni, egész osztályokat állásukban megrendít s mindig sok időbe és még több egyéni és 
közületi áldozatokba kerül, míg a régi teljesen kiküszöbölve, az új biztosítva leend..." 
(Kautz [1875] II. 165. o.). „Míg másfelől minden hosszabb halogatása a gazdasági refor-
moknak a nemzet szellemét annyira megbéníthatja, hogy áldásos előrehaladásra mind az 
ösztön, mind az erő máig hiányzand" (Kautz [1875] I. 299. o.). 

Az intézmények fejlődést elősegítő, vagy gátló hatásának hangoztatása mellett Kautz 
rámutat arra is, hogy az ipar fejlődése viszont visszahatott az intézmények alakulására. 
Elősegítette a személyes szabadság megvalósulását, a rendi előjogok, a hűbéri viszonyok 
felszámolását, a szabad és racionális gondolkodást, megszüntette az előítéleteket, a régi-
hez való makacs ragaszkodást, megszilárdította az ész és az akarat hatalmát a természet 
felett (Kautz [1875] II. 120-121. o.). 

* 

Kautz működése nagy hatással volt hazai kortársaira. Ezek közül is elsősorban tanítvá-
nyát és utódját a budapesti Pázmány Péter Tudományegyetemen, Földes Bélát (1848-
1945) kell kiemelni. Kautzhoz hasonlóan, az egyén helyett a társadalmat tekinti vizsgáló-
dása kiindulópontjának. Tárgyát társadalomgazdaságtannak nevezi. Az erkölcsi tényező-
nek ő is fontos szerepet tulajdonít a gazdaságban. Szerinte is ahhoz, hogy az önérdek 
hasznos hatását kifejtse a gazdaságban, megfelelő belátásra, érettségre, a közérzület fej-
lettségére, azaz az erkölcsi erők befolyásoló szerepére van szükség. Ugyanakkor han-
goztatja, hogy az erkölcsi tényező ne homályosítsa el a gazdaságit. Ez esetben „... a 
felvilágosult egoizmus nem jön ellentétbe a közérdekkel (Földes [1905] 42. o.). A 
magán- és társadalmi érdek konfliktusát Földes szerint is az államnak kell feloldania. Azt 
tartja azonban, hogy az önérdek nem felvilágosult, így „... lehetetlen a versenyt egyetlen 
regulátorként elismerni" (uo. 55. o.). A tanulmány szerzője meg kívánja jegyezni, hogy 
amikor 1942-ben közgazdaságtanból szigorlatozott, professzorának, Erődi-Harrach Bé-
lának - szintén Földes tanítvány lévén - nem volt írott tananyaga, így Földes Társadalmi 
gazdaságtanát írta többek között elő szigorlati anyagként, Földes könyvén keresztül, 
tehát anélkül, hogy tudtuk volna, Kautz gondolatait is megismertük. 
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A két világháború közötti időszak két legjelentősebb hazai közgazdászprofesszoránál, 
Navratilnál és Hellernél nyomokban szintén megtalálható Kautz hatása. (Mindketten Föl-
des-tanítványok voltak.) 

Navratil (1875-1952) sem ismeri el, hogy a gazdasági élet természetes rendjét a magá-
ra hagyott ellentétes erők szabad küzdelme biztosítaná a legjobban. „A 19. század törté-
nete... csakhamar bebizonyította ennek az ellenkezőjét" (Navratil [1936] II. 739. o.). 
Kautz és Földes hatása lehet Navratilnál, amikor a vállalkozótól és a munkástól is azt 
várja, hogy ismerjék fel jól felfogott érdeküket. „... a vállalkozói értelemnek is fejlődnie 
kellett, hogy az üzleti munkabér-kalkulálásnál... egyben saját jól felfogott haszna szem-
pontjából is ne csak magát nézze, hanem a mánál is tovább tekintsen" (Navratil [1936] I. 
594. o.). De a munkásság oldaláról is be kell látni azt, hogy „... a vállalkozó megfelelő 
jövedelme nélkül termelés nem folytatható..." (uo. 595. o.). Ezért nem követelhet olyan 
béreket, amelyek nincsenek arányban e munkaszolgáltatás értékével, így a vállalkozó 
azokat nem fizetheti meg. A tőkés gazdaság bajainak orvoslását Navratil sem az automa-
tizmusoktól várja, hanem végső soron az állam gazdasági beavatkozásától. 

Heller Farkas (1877-1954) határhaszon elvre építi elméleti rendszerét. Ezen az alapon 
állva a versenynek csak a kedvező hatásai tárulnak elénk. Az Alkalmazott közgazdaság-
tanában viszont a valóságos gazdaságot írja le, és annak ábrázolását nem kényszeríti 
merev elméleti keretek közé. Közgazdaságtana eme második kötetében arról ír, hogy „... 
a gazdasági szabadság, mint egyedüli szervezési elv nem állotta ki az élet próbáját. Ösz-
tönző ereje igen nagy, de az önzés számára olyan tág teret nyújt, hogy abból komoly 
társadalmi bajok származnak" (Heller [1947] II. 23. o.). A közgazdaságtudománynak a 
gazdasági összefüggések feltárásához szüksége van a gazdasági szabadság feltételezésé-
re. „... a verseny feltételezése becses megismerési eszköz" (Heller [1937] 193. o.). 
Azonban „...a heurisztikus eszközből... gazdaságpolitikai elv lett" (uo.). A verseny sza-
badsága a mi korunkban „... olyan gazdasági erők fejlődéséhez vezetett, melyek az erők 
szabad játékára és kölcsönös egyensúlyozására alapított képbe nem illenek bele" (Heller 
[1935] 177. o.). Ahol a gazdasági mechanizmus a társadalom magasabb céljaival össze-
ütközésbe kerül, ott „... az államnak vezetnie és szabályoznia kell..." (uo. 176. o.). 

Kautzéhoz hasonló gondolatokat ma is találhatunk a közgazdasági irodalomban azok-
nál, akik a jóléti közgazdaságtant művelik, vagy nagyobb szerepet szánnak az állam 
gazdasági beavatkozásának. Ezzel kapcsolatban idézzünk egy-két mai szerzőt. Mintha 
csak Kautzot olvashatnánk a jóléti közgazdaságtan Nobel-díjas kiváló képviselőjénél, 
Amartya Sennél, amikor arról ír: „... az erkölcsileg helyes üzleti magatartás maga is 
hozzájárulhat a gazdasági teljesítményhez. Ez utóbbi a közvetett út, a felvilágosult önér-
dek útja" (kiemelés tőlem - M. A.) (Sen [1993] 108. o.). A közgazdaságtan megvizsgálja 
azokat a mechanizmusokat, írja Samuelson és Nordhaus, „... amelyek esetében a javított 
láthatatlan kéz hatékonyabb lehet, mint... a tiszta szabad versenyes... mind több tevé-
kenység tartozik közvetlen szabályozás és ellenőrzés alá" (a szerzők kiemelése - M. A.) 
(Samuelson-Nordhaus [1988] 1027. o.). Vagy „lehetséges-e, hogy a kormányzatok vala-
miféle semleges gazdaságpolitikát folytassanak, vagy hogy egyáltalán ne legyen gazda-
ságpolitikájuk? - veti fel Samuelson és Nordhaus a kérdést - Napjainkban, amikor a 
kormányzatok nagy méreteket öltöttek, költségvetési vagy monetáris politikáról való le-
mondást hangoztatni, annyi, mintha a kormányzat halottnak nyilvánítaná önmagát. A 
költségvetés önmagától biztosan nem kerül egyensúlyba, a pénz nem képes szabályozni 
önmagát." (Uo. 996. o.). 

Vagy menjünk vissza magához Keyneshez: „A világot nem úgy kormányozzák felül-
ről, hogy a magán- és a társadalmi érdek mindig egybeessen ... Nem helyes azt levezetni 
a közgazdaságtan elveiből, hogy a felvilágosult önérdek mindig a köz érdekében cselek-
szik. 
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Az sem igaz, hogy az önérdek általában felvilágosult, a saját érdekeit elszigetelten 
cselekvő egyének sokkal inkább tudatlanok és túl gyengék ahhoz, hogy ezeket elérjék." 
(Keynes [1931] 312. o.) 

Különösen a posztkeynesi közgazdák kerülnek közel Kautz felfogásához, amikor ami-
att panaszkodnak, hogy gazdasági és politikai erővel rendelkező társadalmi csoportok 
önérdekük által hajtva a nemzeti jövedelem újraelosztásával igyekeznek jövedelmüket 
más rétegek, a gyengébbek rovására, az erősebb javára növelni. A civilizált társadalom-
nak szerintük meg kell találni a módját annak, hogy a jövedelempolitika, ár- és béerllenőrzés 
és más módszerek révén korlátozza tagjai között a jövedelemelosztás terén fennálló konf-
liktusokat. Ezáltal a társadalom számára biztosítja a termelés maximumát, a lehetséges 
legnagobb jólétet (.Davidson [1991] 91-1040. o.). 

A Kautzról szóló cikkemben a súlyt a magyar nyelven megjelent munkáira, különösen 
a Nemzetgazdaságtan és pénzügytan című művére helyeztem, amelyről Földes Béla, a 
magyar közgazdasági irodalom egyik kiemelkedő egyénisége azt írta, hogy e mű „... volt 
az első nagy, az európai tudomány színvonalán álló rendszere a közgazdaságtannak ma-
gyar nyelven" (Földes [1929] 314-315. o.). A célom annak a bemutatása volt, miként 
helyezte Kautz a magyar közgazdasági oktatást a Nyugaton már régen elavult kameral izmus 
helyett teljesen más, ott is korszerűként elismert elméleti alapokra. Magyar kortársai is 
ezt tekintik a fő teljesítményének. 

Kautz életművének jellemzése azonban csonka maradna, ha nem beszélnénk 1860-ban 
Bécsben német nyelven megjelent elmélettörténeti munkájáról, amely az időt folyásával, 
különösen azóta, hogy Jevons fő művének, a Theory ofpolitical economymk az elősza-
vában hivatkozott rá, nemzetközi hírnevet biztosított neki. 

Hazánkban e mű a maga korában nem vált igazán ismertté. A 19. században Magyar-
országon alig találkozunk rá való utalással, az elmélettörténet nem szerepelt a hazai 
főiskolák tanrendjében. A nemzetközi irodalomban viszont mind a mai napig gyakran 
hivatkoznak rá. Különösen azt említik meg vele kapcsolatban, hogy Gossenre való utalás 
nála bukkan fel először. Világszerte Gossen fel fedezőjeként említik. E könyv 10 év ku-
tatómunkájának bámulatos teljesítménye. Könyve az ókortól kezdve öleli fel a közgazda-
sági gondolat történetét. Foglalkozik az ókori indiaiak, irániak, föníciaiak, kínaiak, egyip-
tomiak, babiloniak, zsidók, a régi görögök és rómaiak közgazdasági nézeteivel, a közép-
kori közgazdasági eszmékkel. Kora közgazdasági irodalmát országokra bontva mutatja 
be. Elénk tárul, miként fejlődött ki a közgazdaságtan az Egyesült Államokban, Angliá-
ban, Franciaországban, Spanyolországban, Portugáliában, Belgiumban, Hollandiában, 
Svájcban, a skandináv országokban, Lengyelországban, Oroszországban, Magyarorszá-
gon. Kautz könyvének megjelenéséig ilyen átfogó, részletes elmélettörténeti mű még 
sehol a világon nem jelent meg. Gossen tevékenységéről még honfitársa, Roscher is 
elfeledkezett elmélettörténeti munkájában. Kautz e művére neves közgazdák egész sora 
hivatkozott s hivatkozik napjainkban is. Gossen mellett utalnak arra is, hogy felismerte, 
többek között Cantillon jelentőségét, s már 1860-ban hivatkozott Marxnak 1859-ben 
megjelent A politikai gazdaságtan bírálatához című művére is. Kautz egyébként megírta 
a magyar közgazdasági gondolat történetét is. Ehhez latin és német nyelvű tanulmányok 
tömkelegét dolgozta fel a korai időszak viszonylag gyér számú magyar nyelvű irodalma 
mellett. Szinte minden hazai közgazdasági jellegű publikációra felfigyelt. E vaskos műve 
Pesten jelent meg 1868-ban. 

A közgazdasági gondolat történetéről Kautz azt írja: „Mi sem segíti elő annyira vala-
mely tudomány igazságának megértését, mint az, hogy ha tudjuk, mily eszmék és néze-
tek uralkodtak az előbbi időben..." (Kautz [1875] I. 44. o.). 

A német történelmi iskola módszere egyoldalú volta ellenére kedvezően hatott Kautz e 
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hatalmas munkájára. Művében az egyes elméletek létrejöttét mindig a kor társadalmi 
viszonyaiba beágyazva igyekszik megmutatni. A történelmi szemlélet alkalmazásával az 
egyes közgazdasági iskolák történelmi hivatását sikerült többé-kevésbé helyesen felis-
mernie, például azt, hogy „... a társadalmi élet és a nemzetgazdaságtan elméletei nem 
csak világosan látható, hanem teljesen természetes összefüggésben vannak azzal a korral 
és néppel, amelyhez megalapítóik tartoznak" (Kautz [2004] 26. o.). Ebből a szempontból 
tárgyalva a közgazdasági elméletek létrejöttét, Smithszel kapcsolatban például megálla-
pítja, hogy a gazdasági szabadságért, az emberek és nemzetek közötti válaszfal lebontá-
sáért küzdött a feudális elnyomással, a szolgasággal, a jobbágysággal szemben, és néze-
teivel hozzájárult ahhoz, hogy a feudális európai társadalomnak polgárivá alakuljanak át 
(uo. 346. o.). Smith nézeteinek a fogyatékosságát is történelmi szempontból értékeli. 
„Nem Smith hibája az, hogy sok mindennel nem foglalkozott, számos, egyébként fontos 
területnek nem szentelt kellő figyelmet, ennek oka egyszerűen az, hogy nem volt még 
kellően fejlett a gazdasági élet és a népek gazdasági kultúrája, amelyet ő alapul vett tanai 
kidolgozásakor, állításainak bebizonyításakor és általában kutatásai során ahhoz, hogy 
anyagát szisztematikusan, teljesen feldolgozza" (uo. 344. o.). Teljesen helytálló az a 
jellemzés, amit a romantikus A. Müllerről adott. Rámutat arra, hogy Müller művei a 
francia forradalmat követő korszak termékei, amikor is a forradalom ellen fellépő reak-
ció a régi viszonyok restaurálása után kiált..." (uo. 490. o.) és éppen ezek az írások azok, 
amelyekben a reakció ennek a restaurációnak a jogosságát és szükségességét a közgazda-
sági érdekek területén igyekezett kimutatni. Ricardót úgy jellemzi, mint aki „az akkor 
felemelkedő pénzes és tőkés osztálynak igazi képviselője, a hatalmas földbirtokos rend 
túlnyomó befolyásával és az ennek előnyére bevezetett, de a többi rend érdekeivel szöge-
sen ellenkező gabonatörvényekkel és behozatali vámokkal kíván szembeszegülni (uo. 
375. o.). 

Kortársai Kautzot elsősorban a korszerű magyar közgazdaságtan első nagy képviselő-
jeként ünnepelték. Életművének a méltatását legszebben Földes Béla fejezi ki. „Kautz 
legnagyobb érdemét abban találta, hogy az európai tudományt bevezette hozzánk... így 
vált ő magasabb értelemben a nemzet fiává, a nemzet eredményekben gazdag és áldásos 
emlékű munkásává, kinek emléke a magyar tudomány történetében soha nem mehet 
feledésbe" (Földes [1911] 211. o.). 
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Kautz Gyu la születésének 175. évfordu ló ja alkalmából 
a Budapest i Corv inus Egyetem 

Közgazdasági Elméletek Tör téne te tanszék gondozásában 
az Aula Kiadó az alábbi köte teket je lente t te meg 

Kautz Gyula: A nemzetgazdaságtan és irodalmának történeti fejlődése 
Magyar Közgazdasági Klasszikusok sorozat, Aula, 2004. 628 o. 6900 forint 

A könyv a magyar közgazdasági gondolkodás egyik legjelentősebb alakjának, Kautz Gyulának 
(1829-1909) világhírű műve, amelyet 1860-ban Bécsben adtak ki Die geschichtliche Entwickelung 
der National-Oekonomik und ihrer Literatur címen. A magyar közgazdasági kultúrának nagy adós-
ságát törlesztették a kiadásban közreműködők azáltal, hogy majdnem másfél évszázaddal a megje-
lenés után magyarul is olvashatóvá vált az elmélettörténeti szakirodalomban máig idézett, 19. 
századi alapműként kezelt könyv, amelyet tartalma, koncepciója és nagynevű olvasói (Marshall, 
Marx, Hayek, Roscher, Knies, Jevons, Schumpeter, Ingram, Scháffle, Stein, Wagner stb.) egy-
aránt megérdemelt hírnévre emeltek. 
A könyvet Bródy András, Frenkel Gergely, Hild Márta és Horváth László fordította magyarra. 
A kötet Bekker Zsuzsa zárótanulmányát is közli, amely részletesen feldolgozza a mű hazai és 
nemzetközi recepcióját, áttekinti Kautz elmélettörténet-írói munkásságát, koncepcióját és e kon-
cepció hatását a magyar hagyományban. 

Kautz Gyula: Államgazdaság- vagy pénzügytan 
Magyar Közgazdasági Klasszikusok sorozat, Aula, 2004. 384 o. 4200 forint 

Kautz először 1863-ban írt nemzetgazdaság- és pénzügy tani kézikönyvet, amely a Heckenast ki-
adónál jelent meg. A többször kiadott, lassan három kötetessé bővülő, több generáció tankönyve-
ként használt mű a kor nemzetközi szintű tudósának példaszerű munkája. 
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Közeledő régiók a Kárpát-medencében 
Dél-Szlovákia, Erdély és a Vajdaság gazdasági átalakulása 

Szerkesztette: Réti Tamás. Európai Összehasonlító Kisebbségkutatások 
Közalapítvány, Budapest, 2004, 450 o., ISBN: 9632163559 

Az Európai Összehasonlító Kisebbségkutatások Közalapítvány célja e kötet megszerve-
zésével az volt, hogy összehasonlítsa Romániában, Szlovákiában és Szerbiában a magyar 
kisebbség gazdasági életének átalakulását 1990-től napjainkig, és meghatározza, milyen 
szerepet töltött és tölt be a magyar kisebbség szülőföldje gazdasági életében. A kötet 
alapgondolata: a kisebbség megmaradásához és asszimilációjának megfékezéséhez elen-
gedhetetlen a gazdasági szabadság és jólét megteremtése a szülőhazájában. 

A kötet kilenc tanulmányt tartalmaz, négyet Erdélyről, négyet a Felvidékről és egyet a 
Vajdaságról. A szerzők - elsősorban határon túli szakemberek - nemcsak a hazai és 
nemzetközi szakirodalmat, publikációkat használták fel, hanem interjúkat is készítettek 
politikai és gazdasági szakértőkkel, önkormányzati képviselőkkel, egyetemi oktatókkal. 

A tanulmányok a nemzetgazdaságok makro- és mikrogazdaságának jellemzésével indí-
tanak, majd az egyes megyékre és a magyarlakta területekre összpontosítanak. Bemutat-
ják a régiók földrajzi adottságait, demográfiai jellemzőit, főbb iparágait, exportját és 
importját, a privatizáció hatásait, az innováció és a befektetések mértékét. Általában 
ajánlásokat is tartalmaznak a jövőre nézve, illetve az erdélyi és a felvidéki esetben meg-
találhatjuk a vezető magyar politikai pártok gazdasági programjának idevágó pontjait is. 

A feltárt adatok táblázatokba foglalása, grafikonokon és térképen való megjelenítése 
segít az információáradat megértésében és rendszerezésében. A tanulmányok azonban 
nemcsak száraz adatok és ebből levont konklúziók összessége. A szerzők igyekeznek 
érdekes esettanulmányokkal, az információk és a vélemények sokszínűségével lekötni és 
továbbgondolkodásra késztetni az olvasót. Hozzájárulnak a jelen politikai és gazdasági 
eseményeinek alaposabb megértéséhez, felvázolják a magyar kisebbségek eltérő gondol-
kodásmódjának és életszínvonalának okait is. 

A könyv bevezetőjében Törzsök Erika emlékeztet, hogy a szocializmus mennyire 
rányomta a bélyegét a határon innen és túl élő emberek gondolkodásmódjára, vissza-
fogta az információáramlást, és ezzel a nemzetiségeket elidegenítette egymástól. Ezt 
azért fontos megemlíteni, mert - mint látni fogjuk - az elidegenedés sajnos még mindig 
fellelhető az emberekben, és bizonyos mértékben a magyarországi vállalkozók gondol-
kodásmódját is meghatározza. Réti Tamás, a kötet szerkesztője a bevezetőben összefog-
lalja a kilenc tanulmány eredményeit. Megállapítja, hogy a három nagyobb régió nagyon 
eltérő fejlődési modellt mutat, Erdélyben jelentős a fejlettségbeli és versenyképességi 
különbség az egyes megyék között, de vannak olyan régiók, amelyeknek nagyon jók a 
növekedési adottságik. A Felvidék nagy része súlyos fejlettségbeli lemaradással küzd a 
fővároshoz és a nyugati országrészek képest, de itt is találhatók komoly kitörési lehe-
tőségek. A legnehezebb helyzetben a Vajdaság és azon belül a magyarok által lakott 
régiók vannak. Mégis, ezeknek a régióknak a gazdasági adottságai is reményt adnak a 
gyorsabb fejlődésre. 

Tibori Szabó Zoltán három erdélyi régió gazdaságát mutatja be: Közép-Erdélyt, a 
Partiumot és Székelyföldet. Közép-Erdélyen belül négy megyét jellemez: Beszterce-
Naszódot, Fehér megyét, Kolozst és Szilágy megyét, amelyek két külön fejlesztési régi-
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óba tartoznak.1 Az ipari és kereskedelmi vállalkozások szemszögéből nézve Kolozs me-
gye emelkedik ki, míg Szilágy fejletlen infrastruktúrája miatt a legkevésbé attraktív. 
A befektetéseket tekintve Beszterce-Naszód szintén Szilágy mellett kullog. Fehér megye 
legnagyobb befektetése a jövőben megnyíló verespataki aranybányaprojekt, amelynek 
visszásságait a szerző egy külön részben taglalja (74-84 o.). Tibori bemutatja a négy 
megye legjelentősebb - ötféle privatizációs módszerrel - magánkézbe adott vállalatait is. 
Az ipari ágazatok szempontjából Beszterce-Naszód megyében a villamos gépek és készü-
lékek ipara, valamint az élelmiszeripar és italgyártás a legjelentősebbek. Kolozs és Szilágy 
megyében az ipari parkok várhatóan több befektetőt vonzanak ebbe az ágazatba, de Kolozs 
megyében már most is túlsúlyban van a feldolgozó ipar.2 Fehér megye szempontjából a 
verespataki aranybánya megépülése kulcsfontoságú lenne ipari fejlődése és új munkahe-
lyek szempontjából, azonban a külszíni fejtés környezetvédelmi szempontokat figyelem-
be véve elfogadhatatlan, elvándorlásra kényszerítené a lakosságot, és régészetileg fontos 
lelőhelyeket pusztítana el. 

Romániában a lakosság 41,4 százaléka dolgozik a mezőgazdaságban, ami az európai 
átlag tízszerese (31. o.), és amihez alacsony termelékenység társul. Ezért a mezőgazda-
ság teljes szerkezeti átalakítására volna szükség. 

Králik Lóránd írásában öt megyét jellemez: Máramaros, Bihar és Szatmár az Észak-
nyugati Fejlesztési Régióhoz, míg Arad és Temes a Nyugati Fejlesztési Régióhoz tartoz-
nak. Máramaros és Szatmár megyék rossz fekvésük miatt nem vonzzák a befektetőket 
(habár Szatmárban több a multinacionális cég), és a fantasztikus turisztikai lehetőségeik 
is kiaknázatlanok. Mindkét megyében az országosnál magasabb a mezőgazdasággal fog-
lalkozók száma. Bihar és Temes jó földrajzi fekvésüknek (is) köszönhetően sokkal fejlet-
tebbek. Míg Biharban található a legtöbb magyarországi vállalat, addig Temesbe irányul 
országos szinten a legtöbb befektetés a főváros után. Aradon az autópálya építése mozgó-
síthatja a befektetőket.3 

Sánduly Edit és Szabó Árpád a központi fejlesztési régióba tartozó Székelyföld (Ma-
ros, Hargita és Kovászna megye) gazdasági-társadalmi állapotát vizsgálja. Maros gazdag 
ásványi kincsekben, természeti gazdagsága azonban nincs kihasználva. Versenyképes 
iparágai közé tartozik a fafeldolgozás és a bútorgyártás. Hargita és Kovászna jelentősebb 
gazdasági szektorai a tejtermelés és a tehéntenyésztés, de ezeket a szektorokat is moder-
nizálni kellene. Sajnos, nincs kidolgozott fejlesztési program Székelyföld felvirágoztatá-
sára. A befektetők - annak ellenére, hogy Románia szívében fekszik - eddig nagymér-
tékben elkerülték rossz megközelíthetősége miatt. Van azonban példa sikeres ágazatokra 
is, mint például a nyomdaipar. A tanulmány függeléke a gazdasági folyamatoknak állít 
egyfajta szociológiai tükröt, a lakosság különböző rétegeinek véleményét taglalva. Saj-
nos itt, a többi írástól eltérően, nem találunk információkat a régióban működő vállala-
tokról, csak a vállalati szektorokról.4 

Juhász Jácint-Győrfi Lehel-szerzőpáros az innováció finanszírozási lehetőségeivel fog-
lalkozik, és bemutatja a romániai régiók versenyképességét és ipari parkjait. A kis- és 

1 Románia és az Európai Unió közös kezdeményezésére 2000-ben nyolc fejlesztési régiót alakítottak ki, 
hogy az országban uralkodó regionális különbségeket csökkentsék. 

2 Kolozs megyébe sokkal több külföldi befektetés irányult, mint a három másik megyébe, de Romániába 
idáig kevés külföldi tó'ke érkezett. Ezen Románia NATO-tagsága, illetve a Nagyvárad-Brassó-autópálya 
megépítése javíthat. 

3 Az adat- és információfeldolgozás ennek a cikknek nem erőssége. Az információk sűrűsége miatt a 
szöveg nehezen olvasható. Ezt a problémát tulajdonképpen az okozza, hogy a számadatok nincsenek táblá-
zatokba foglalva. 

4 Ez nem a szerzők hibájából történt, a hivatalos szervek nem bocsátották rendelkezésükre az ezzel 
kapcsolatos információkat. 
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középvállalatok szempontjából nagy befolyása van a saját, valamint a családi tőkének. 
A hazai bankok szerepe valószínűleg e téren is növekedni fog, ami azonban nem mond-
ható el a kockázati tőkéről. A román állam K + F-tevékenységre egyre kevesebbet költ, 
ami a jövőben negatívan hathat az ország növekedési képességére. 

A szerzők indikátorrendszert állítottak fel a romániai régiók versenyképességénak 
mérésére: a bukaresti régió komparatív előnyt élvez az összes régióval szemben. Az 
erdélyi régiók országos GDP-részesedése az 1995-2000. évi időszakban stagnált vagy 
kissé csökkent. Munkatermelékenység szempontjából drasztikusan nőtt a különbség a 
fővárosi és a többi régió között. Megállapítják, hogy „(a) mezőgazdasági munkatermelé-
kenység csökkenése, az ipari munkatermelékenység enyhébb, a szolgáltatások munkater-
melékenységének erőteljesebb növekedése jellemző valamennyi régióra" (236. o.). A ta-
nulmány írásakor, 2002-ben még nagyon kevés ipari park létezett (14) a tervezetthez 
(100) és az ajánlotthoz (126) képest. A magyarlakta régiók a 3. és 4. helyen állnak a 
tervezett ipari parkok számát tekintve. 

Négy tanulmány a dél-szlovákiai régió gazdasági átalakulását és az itt élő magyar 
kisebbség gazdasági pozícióját taglalja. Adám János Imre három szempontból közelíti 
meg a problémát. Először felvázolja Szlovákia gazdasági átalakulását 1993-tól napjain-
kig, majd bemutatja a felvidéki magyarság gazdasági helyzetét, végül pedig elemzi a 
Szlovákiába irányuló magyarországi befektetéseket. 

Szlovákia a meciari időszak óta lényeges változásokon ment keresztül. Az 1994-1998 
közötti időszak - a rossz gazdaságpolitikának és a „nómenklatúraprivatizáció" (274. o.) 
negatívumainak következtében - fenntarthatatlan folyó fizetésimérleg- és államháztartás-
hiánnyal zárult. Az első Dzurinda-kormánynak a kiadások csökkentésével és a bevételek 
növelésével sikerült megállítani a negatív makrogazdasági tendenciákat. A második 
Dzurinda-kormány tovább folytatja a megkezdett reformokat (egykulcsú adórendszer 
bevezetése, átfogó egészségügyi reform).A bankszektor privatizációja is befejeződött, és 
mára a szektor majdnem teljesen külföldi tulajdonba került. 

A felvidéki magyarok gazdasági helyzetét nagymértékben meghatározza lakóhelyük 
fekvése, hiszen míg a Pozsonyba áramló befektetések pozitív hatással vannak a dél-
nyugati régiókra, addig a déli, dél-keleti régiókban 20-30 százalékos munkanélküliség-
gel küszködnek. Az ország közigazgatási felosztása sem kedvez a magyar lakosságnak, 
helyzetüket tovább nehezíti a hiányzó déli autópálya, ami Kassát és Pozsonyt kötné össze. 
Annak ellenére, hogy Magyarország a második legnagyobb külföldi befektető Szlováki-
ában, a magyar befektetők még mindig előítéletekkel rendelkeznek a szlovák piaccal 
szemben. A magyar beruházások tulajdonképpen csak három nagyvállalat nevéhez kö-
tődnek (OTP Bank Rt., Mol Rt., DanubiusHotels Rt.). A szlovák gazdasági környezet a 
kis- és középvállalatok számára nem vállalkozóbarát, de az EU-csatlakozás mindkét or-
szág szempontjából pozitív változásokat hozhat, főleg ha a magyar kormány aktív szere-
pet vállal a határ menti régiók integrálásában. 

Morvay Károly a külföldi tőkebefektetések és a dél-szlovákiai ipari parkok bemutatásásán 
keresztül a dél-szlovákiai régió gazdasági fejlettségét taglalja, amely az ország többi 
régiójától fejlettségben elmarad (minimális az innovációs képesség, alacsony a munka-
termelékenység, és radikálisan csökken a vállalatok alaptőkéje). A nagyobb külföldi be-
fektetések5 eddig elkerülték ezt a vidéket, a pozsonyi és az északkeleti járásokat részesít-
ve előnyben. A jövőben ezen változtathat a déli gyorsforgalmi út, két repülőtér fellendü-
lése (várható privatizációjukat követően), valamint a tervezett ipari parkok kiépítése. Az 
élelmiszer- és húsfeldolgozó-ipar meghatározó, de kapacitásai sok esetben nincsenek 
kihasználva. Ezenkívül a nagyszombati régióban a fémfeldolgozás és a vegyipar a leg-

5 Kivétel: az amerikai US Steel, amely a kassai kelet-szlovákiai vasművet vette meg. 
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fontosabb iparág, a nyitraiban az elektromos termékek gyártása, a fémfeldolgozás és a 
gépipar dominál. A besztercebányai régióban négy nagyon erős ágazat van jelen, a nemfém 
ásványi termékek gyártása, a kohászat és fémgyártás, a gépipar és az élelmiszeripar. 
Egyedül a kassai régió iparát dominálja egyetlen iparág, a kohászat és fémgyártás. 

A tanulmány elemzi a régióban tevékeny legnagyobb vállalatok mutatóit, és példákkal 
szolgál sikeres vállalkozások esettanulmányait bemutatva. Hiányoznak azonban a régió 
fontosabb makrogazdasági mutatói, mint a munkanélküliségi ráta, export-import muta-
tók, de a szlovákok/magyarok részarányát sem tudjuk meg az egyes régiókban. A cikk 
tömör jellege abból adódik, hogy a táblázatokban összefoglalt információkat részletesen 
szóban nem értékeli, ezért ez a feladat az olvasóra marad. 

A Reiter Flóra-Semsey Ilona-Tóth zlm/ű-szerzőhármas a kelet-szlovákiai régiót elő-
ször a népszámlálási adatok tükrében elemzi, majd a munkanélküliség adatait bontja le. 
Ebben a régióban országos összehasonlításban itt a legmagasabb a munkanélküliségi ráta, 
járásonként 15-31 százalék között mozog. A régió legnagyobb befektetője, a US Steel, a 
megígért belföldi beruházásai helyett külföldön terjeszkedik, és a gyártás racionalizáció-
ja érdekében sok alkalmazottat bocsátott el. A gazdaság jövőbeli fejlődése szempontjából 
a szerzők külön kitérnek a régió megközelíthetőségére, amely nagymértékben javulna a 
légi, vízi és közúti közlekedés fejlesztésével. A szerzők újszerű meglátásban, a SWOT-
analízisen keresztül közelítik meg a kassai körzet zömében magyarok lakta járásainak 
leírását. Az, hogy kevés a felvidéki magyar kis- középvállalat, nagyrészt annak köszön-
hető, hogy kimaradtak a „nómenklatúraprivatizációból", és vállalkozásuk beindításakor 
majdnem a nulláról kellett indítaniuk. 

Tuba Lajos a komáromi hajógyár viszontagságos múltját, jelenét és jövőjét írja le. 
Összefoglalja a tulajdonosok, a befektetések, a gyártás és az elbocsátások körüli pénz-
ügyi problémákat és a cég megmentésére tett politikai erőfeszítéseket. A komáromi régió 
szempontjából a stratégiai hajógyár6 privatizációja tanulságos olvasmány, mert betekin-
tést nyújt a színfalak mögött játszódó hatalmi visszaélésekbe. A privatizáció kezdete óta 
a tulajdonviszonyok rendezetlensége vagy a hiányzó befektetések miatt sokszor nem volt 
képes időben legyártani a megrendelt hajókat, vagy vissza kellett utasítania a megrende-
léseket. 

Huszka Beáta írása foglalkozik a vajdasági magyarok részvételével a szerb gazdaság-
ban. Szerbiának nemcsak a szocialista gazdaság szerkezetváltásával kell megküzdeni, 
hanem a háború okozta károkat is helyre kell állítania. Fő célként tűzték ki az infláció és 
a költségvetési hiány leszorítását, ami sikerült is, többek között a szigorú monetáris és 
fiskális politikának köszönhetően. E cél érdekében azonban a strukturális reformokat el 
kellett halasztani. A jövőbeli növekvő adósságtörlesztés és a segélyek csökkenő mértéke 
szintén negatív hatással lesz a modernizációba fektethető pénzmennyiségre. A másik 
megoldandó probléma a külkereskedelmi mérleg növekvő hiánya, ami abból adódik, 
hogy az export szerkezetét a munkaigényes termékek töltik ki, amelyek a nemzetközi 
piacokon nem annyira állják a versenyt, mint a szakértelmet igénlyő termékek. A negatív 
külső hiányhoz hozzájárul a hazai kereslet indokolatlan növekedése, ami azt jelzi, hogy a 
kormány nem képes teljesen megfékezni a bérek indokolatlan emelkedését. 

A szerb gazdaság két és fél évvel a reformok megkezdése után már növekedési pályára 
állt. Bár a beruházások mértéke még mindig nem éri el a kívánt szintet, a volt posztkom-
munista országok 1993. évi eredményeivel összehasonlítva a szerb gazdaság sokkal job-
ban áll. A szerző szerint ez az a mérce, ami szerint a szerb gazdaság teljesítőképességét 
mérni kell. Kérdéses azonban, hogy a 10 évvel korábbi körülmények megismételhetők-e. 

6 Fénykorában több mint 3000 alkalmazottat foglalkoztatotti. A 2004-re tervezett alkalmazotti létszám 
már csak 1400 volt. 
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Mindenesetre a szerb gazdaságnak most volna igazán szüksége a külföldi befektetőkre, 
hogy hozzájáruljanak gazdasága még erőteljesebb fellendüléséhez. A befektetők azonban 
kivárnak, mert Szerbiában még nem fejeződött be a makrogazdaság stabilisának hely-
reállítása, és még nem sikerült kiépíteni egy szabad, jogerős demokráciát.7 Ennek jelei az 
instabil politikai háttér, a tisztázatlan tulajdonviszonyok, a gyenge intézmények és a vi-
rágzó korrupció. A fejletlen és tőkeszegény bankrendszer is nagyban hozzájárul a kis- és 
középvállalatok rossz gazdasági helyzetéhez és kis számához. 

Vajdaság autonómiájának rendezetlen státusa is befolyásolja visszafogottabb gazdasági 
teljesítőképességét. Gazdasága a köztársasági mutatókkal összevetve mégis a többi szerb 
régió fölé magaslik. Kisebbek a regionális egyenlőtlenségek, nagyobb a produktivitása 
és az exportképessége, a privatizációban a vajdasági vállalatokért mutattak legnagyobb 
érdeklődést a külföldi befektetők. 

A magyar vállalkozások főleg a nem termelő ágazatokban vannak jelen. Segítség lenne 
számukra egy tőkeerős magyar bank megjelenése Szerbiában, mert így a magyar vállal-
kozók könnyebben tudnának tőkéhez jutni, valamint részt venni a magánosítási folyamat-
ban. A másik lehetőség számukra a magyarországi vállalkozókkal való társulás, de ehhez 
fel kellene kelteni a magyar vállalkozók figyelmét a szerbiai privatizáció iránt. 

A könyv célja, hogy megvizsgálja a Magyarországgal határos országokban a magyar 
kisebbség által lakott területek gazdasági átalakulását és a kisebbségek ebben játszott 
szerepét. Egy ilyen tanulmánykötet elősegíti Magyarország regionális politikájának ki-
alakítását, az érintett régiók számára pedig tükröt állít, hogy láthassák, merre haladnak, 
és hogyan használhatják ki régiójuk előnyeit, ezáltal megfogalmazzák elsődleges céljai-
kat az egyre globalizálódó világban, s időben felkészülhetnek a globalizáció kihívásaira. 
A kilenc tanulmány segítségével kirajzolódik egy koherens régiópolitika kialakításának 
lehetősége, amelyben Magyarországnak és a magyar vállalatoknak kiemelt szerepet kel-
lene játszaniuk. 

Érdekes és tanulságos, hogy a szerzők egymástól függetlenül is egybehangzó megálla-
pításokra jutottak, ami közvetett módon is alátámasztja a kutatások alaposságát és sike-
rét. A három ország három különböző nemzetgazdasági fejlődésére a magyar vállalkozó-
réteg egyformán visszahúzódva és előítéletekkel reagál. Ezért a határon túli kisebbség 
életszínvonalának és otthon maradásának érdekében a magyarországi vállalkozók hozzá-
állásán is változtatni kellene. 

A kötet fontos rést igyekszik betölteni a közgazdaságtan és a kisebbségek tanulmányo-
zása területén, és a két látszólag különálló tudomány a könyvben kiegészíti egymást. 
Mivel a tanulmányok nem a teljesség igényével, hanem a legfontosabb tényezők feltérké-
pezése céljából készültek, sok lehetőség nyílik további kutatások végzésére. 

Varga Csilla 

7 A politikai és gazdasági hátteret figyelembe véve, nem csoda, hogy a 2001-től igen előnyös feltételekkel 
meghirdetett tenderes és aukciós privatizáció nem hozta meg a várva várt eredményt, és nem vonzotta be a 
külföldi tőkét, beleértve a magyart. 

Varga Csilla, Közép-európai Egyetem. 
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Innovation: the competitive view 

Michele Boldrin and David K. Levine 

The study illustrates a competitive model of innovation and growth under constant re-
turns to scale. Previous models of growth under constant returns cannot model techno-
logical innovation. Current models of endogenous innovation rely on the interplay be-
tween increasing returns and monopolistic markets. The authors argue that ideas have 
value only insofar as they are embodied in goods or people, and that there is no economic 
justification for the common assumption that ideas are transmitted through costless 
'spillovers'. In the absence of unpriced spillovers, it is argued, competitive equilibrium 
without copyrights and patents fails to attain the first best only because ideas are indivis-
ible, not because of increasing returns. Moreover, it may be that indivisibility results in 
socially valuable ideas failing to be produced, but when new ideas are built on old ideas, 
government grants of intellectual monopoly may lead to even less innovation than there 
would be under competition. The theory of the competitive provision of innovations built 
is important both for understanding why there has been thriving innovation in the ab-
sence of copyrights and patents in many current and historical markets, and why intellec-
tual property in the form of copyrights and patents may be socially undesirable in the 
presence of the rent-seeking behaviour induced by government grants of monopoly. 

Nominal growth in a small open economy 

Péter Benczúr and István Kónya 

This paper develops a flexible price, two-sector nominal growth model, to study the 
nominal effect of capital accumulation (nominal and real convergence). The authors 
adopt a classical model of a small open economy with traded and non-traded goods, and 
enrich its structure with gradual investment and a preference for real money holdings. 
The modelling framework gives the following results. (1) The level of the exchange rate 
has a medium-run impact on nominal and real variables but no long-run effect on real 
variables. (2) Along the real equilibrium path of the economy, capital accumulation 
implies an increase of the price of non-tradables (real appreciation). (3) By comparing 
the nominal and the real equilibrium paths, the authors introduce a notion of misalign-
ment. (4) The same comparison makes it possible to analyse the effect of misalignment 
on nominal and real variables. 
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Opportunities for investing in international stocks, seen from the viewpoint of the 
new Central and East European member-states of the European Union 

Gyöngyi Bugár and Máté Uzsoki 

The study sets out to clarify the scope for international diversification of share portfolios 
that is open to investors in the CEE member-states of the EU. A steady decrease in 
interest rates can be observed in most countries in the region, unsurprisingly, as these 
rates must converge on those of the Euro zone before the Euro is introduced. Falling 
interest rates increase the importance of stock markets, as the fall in the yield of low-risk 
bonds makes equity investment more attractive. The research was based on a comprehen-
sive database covering 17 countries: 8 new CEE members of the EU, Russia, and 8 
countries with developed capital markets. The 1997-2003 period was examined for char-
acteristics of the stock-market yields and risks in these countries, along the scope for 
reducing risks and enhancing yields with internationally diversified portfolios. Three 
strategies for optimizing portfolios and a method of choosing a so-called naive portfolio 
were assessed using a so-called ex ante reverse-testing procedure. The results obtained 
for the developing CEE stock markets were compared with those of developed markets 
and various distinguishing marks of the developing-market portfolios were identified. 

What is happening and what will happen with private pension-fund services? 

János Stahl 

The study was prompted because the time left before private pension-fund services have 
to begin is becoming shorter, but the legislation to regulate precisely the private pension-
fund pillar of the social security system is still lacking. The author begins with the need 
to change existing legislation, as the framework it provides cannot be utilized in an 
acceptable way. The second part presents mathematical programming models that will or 
could help to devise feasible, acceptable legislation that defines the service to be pro-
vided by private pension funds. 

Are social-insurance pension systems public goods? 

György Németh 

József Mészáros's article in the March issue of this journal employs some surprising and 
unusual methods of economics in an attempt to arrive at a deeper understanding of the 
operation and problems of the social-insurance pension system. Science indeed progresses 
as ideas at variance with dominant views shed doubts about the reality-explaining force 
of a period's mainstream thinking, prompting a search for more convincing and satisfy-
ing explanations. The breakthrough often comes from methods not previously employed 
that point out hitherto invisible relationships. The question is whether József Mészáros 
has made such a breakthrough by treating social-insurance pension systems as public 
goods and applying the apparatus of game theory. The author explains in the article why 
he is convinced that this has not been done. 
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Gyula Kautz, a great exponent of modern Hungarian economics, 
born 175 years ago 

Antal Mátyás 

The cameralism of Sonnenfels was on the compulsory economics syllabus of Hungarian 
colleges in Gyula Kautz's student days, right up to the 1850s. But Kautz as a teacher 
broke with cameralism and placed the German historical school on theoretical founda-
tions. When Kautz joined it, the German historical school counted as a modern school of 
economics. The study presents its main characteristics. Influenced by the school, Kautz 
starts his examination not the individual, but from society, prompted not just by self-
interest, but by a 'well-conceived interest' that encompasses general condition, philan-
thropy and morality as well. Where this is absent, he argues, a guiding hand from above— 
the regulatory function of the state—is required. This takes the place in Kautz of Adam 
Smith's invisible hand. In rejecting the abstraction method, Kautz strays in his research 
into economic laws. But he points to attributes of economic activity ignored by the 
dominant schools of the day, by not confining his ideas to the rigid logical frames of 
economic systems intent on seeking laws and by considering factors that an economist 
must ignore during abstraction. He puts before us a lively account of the actors in the 
economy and consequent economic processes. Kautz takes account of the historical de-
velopment of economic processes and the effect of institutional factors on the economy. 
The study shows the influence of Kautz on some prominent later Hungarian economists 
and the similarity of his conclusions to t hose of important economists today. 
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K E R T E S I G Á B O R - V A R G A J Ú L I A 

Foglalkoztatás és iskolázottság Magyarországon 

A tanulmány a magyarországi alacsony foglalkoztatási szint iskolázottsággal össze-
függő okait vizsgálja. A kiindulópont: a népesség iskolai végzettség szerinti össze-
tétele nemzetközi összehasonlításban. Az összehasonlítást alapvetően megnehezí-
tik a magyar iskolarendszer egyes fokozatainak besorolási bizonytalanságai. Nyo-
mós tartalmi okok szólnak amellett, hogy a hazai szakmunkásképző/szakiskolai vég-
zettséget a felső-középfoknál alacsonyabb végzettségi kategóriába soroljuk. Ilyen 
osztályozás mellett a magyarországi népesség iskolázottsága 2001-ben - a kilencve-
nes évek nagymérvű iskolázási expanziója ellenére is - jelentősen elmarad a EU-
országok átlagától. Az alacsony iskolázottságúak még mindig igen magas aránya 
döntően arra vezethető vissza, hogy a nyolcvanas évek közepétől megtört az a hosszú 
távú trend, amely a hetvenes évek eleje óta évről évre folyamatosan csökkentette az 
egy születési évjáratból a nagyon alacsony iskolázottsági szinten megrekedt né-
pesség arányát. Az iskoláztatási expanzió megállt a szegény néprétegeknél. A fog-
lalkoztatási lemaradás zöme abból adódik, hogy bajok vannak az alacsony 
iskolázottságú munkaerő foglalkoztatásával: az EU átlagához képest túl sokan van-
nak, és rosszabbul is foglalkoztathatók. A tanulmány korábbi ismeretekre és né-
hány új érvre támaszkodva igyekszik eloszlatni azokat az aggodalmakat, amelyek 
szerint Magyarországon az érettségit adó középiskolákban és a felsőoktatásban fö-
lösleges túlképzés folyna. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: 121, J21, J24. 

Magyarországon, a megindult növekedés ellenére, továbbra is alacsony a foglalkoztatott-
ság. Az állástalanok (munkanélküliek és inaktívak) aránya nemzetközi összehasonlítás-
ban rendkívül magas. A foglalkoztatottak aránya a legalacsonyabbak közé tartozik Euró-
pában: a magyar foglalkoztatási ráta több mint 10 százalékponttal marad el az EU-tagor-
szágok1 átlagától. Foglalkoztatásbeli lemaradásunk azonban - nemtől és korcsoporttól 
függően - iskolai végzettségi kategóriánként igen különböző: a felsőfokú végzettségűek-
re nézve csekély, mindössze 3-4 százalékpont, a középfokú végzettségűeknél 7-8 száza-
lékpont, a középfokúnál alacsonyabb végzettségűek esetében azonban már igen jelentős: 
15-30 százalékpontot tesz ki. Foglalkoztatás- és oktatáspolitikai szempontból is rendkí-

1 Amikor a tanulmányban összehasonlításokat végzünk Magyarország és az Európai Unió között, a hazai 
adatokat mindvégig az itt következő 15 európai uniós ország adataival (átlagával stb.) vetjük egybe: Portu-
gália, Spanyolország, Olaszország, Görögország, Luxemburg, Írország, Belgium, Egyesült Királyság, Fran-
ciaország, Hollandia, Finnország, Ausztria, Dánia, Svédország, Németország. 

Kertesi Gábor, az MTA Közgazdaságtudományi Intézete és Sulinova Kht. (e-mail: kertesi@econ.core.hu). 
Varga Júlia, Budapesti Corvinus Egyetem, emberi erőforrások tanszék (e-mail: varga@uni-corvinus.hu). 
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vül lényeges kérdés, hogy az aggregált lemaradásban mekkora szerepet játszik az isko-
lázottsági összetétel-különbség, illetve az, hogy különböző' iskolai végzettségű emberek 
az Európai Unió átlagához képest más-más mértékben foglalkoztathatók. 

Egy osztályozási probléma 

A foglalkoztatási ráták különbségének tényezőkre bontása során azonban - az iskola-
rendszerek különbségéből fakadóan - egy igen komoly módszertani problémába ütkö-
zünk. Nem egyértelmű, hogy egyes iskolatípusok nemzetközileg összehasonlítható vég-
zettségi kategóriákba sorolását miképpen kell megoldani.2 A foglalkoztatottság és iskolá-
zottság összefüggéseit vizsgálva, olyan csoportokat kell képeznünk, ahol az azonos vég-
zettségi csoportokba sorolt emberekről joggal feltételezhetjük, hogy hasonló mennyiségű 
emberi tőkét halmoztak fel - hasonló mértékben rendelkeznek azokkal a készségekkel és 
képességekkel, amelyekre a munkáltatók igényt tartanak - , és ezért hasonlóan foglalkoz-
tathatók. Az egyes országok iskolarendszerei sok tekintetben különböznek egymástól, a 
legfontosabb eltérések azonban az úgynevezett felső középfokú oktatásban figyelhetők 
meg: a képzés hossza és tartalma igen különböző lehet. Magyarországon - a volt szoci-
alista országokhoz hasonlóan - a szakiskolai és szakmunkás végzettségűek jelentős há-
nyada rövidebb képzési időben tanult,3 és képzésük tartalma is jelentősen különbözik/ 
különbözött az érettségit adó középiskolában (szakközépiskolában, gimnáziumban) vég-
zettekétől. A nemzetközileg összehasonlítható iskolázottsági csoportok kialakításakor te-
hát az a legfontosabb eldöntendő kérdés, hogy a szakmunkásképző és szakiskolai vég-
zettségűeket a felső középfokú végzettségűek közé soroljuk-e, avagy sem.4 A kétféle 
besorolástól függően Magyarország relatív iskolázottsági helyzete az EU átlagához ké-
pest vagy nagyon jó, vagy nagyon rossz (1. ábra). 

Ha a szakmunkásképzőt végzetteket felső középiskolai végzettségűeknek tekintjük (I. 
besorolás), akkor Magyarország iskolázottság tekintetében a legfejlettebb EU-országok 
közelében van. A 25-64 éves népességen belül a legalább felső középiskolai végzettségű-
ek aránya 6 százalékponttal még meg is haladja az EU-országok hasonló értékét, és csak 
Németország, Norvégia, Dánia, Svédország és Finnország előzi meg hazánkat (2. ábra). 

Ha a II. besorolást alkalmazzuk, vagyis ha a szakmunkásképző és szakiskolai végzett-
ségűeket nem tekintjük felső középiskolai végzettségűeknek, akkor Magyarország Olasz-
ország közelében van a legalább középiskolai végzettségűek arányát tekintve, és csak 
Spanyolországot és Portugáliát előzi meg. 

2 A legismertebb, nemzetközileg összehasonlítható kategóriarendszer az először 1976-ban kidolgozott 
ISCED besorolási rendszer, amelyet 1997-től kezdődően az OECD közreműködésével átalakítottak. Az 
ISCED-97 rendszer többféle kritérium alapján sorolja be az oktatási programokat, a programok orientációja, 
az iskolarendszerben betöltött szerepe, a képzés hossza stb. alapján. 

3 A 2001. évi népszámlálás adatai szerint a 25-64 éves, legmagasabb iskolai végzettségként szakmunkás-
képzőt végzettek 6 százaléka 10, 94 százaléka pedig 11 osztályt végzett, a szakiskolai végzettségűek 12 
százaléka 9, 32 százalékuk 10 osztályt. 

4 Az ISCED besorolási rendszerben a szakmunkásképzős végzettségűek az ISCED3C besorolást kapták, 
amely a felső középiskolai végzettségek közé tartozik. Az ISCED3C kategóriába nagyon heterogén oktatási 
programok kerültek be. Ezek összehasonlíthatóságának korlátairól lásd például OECD [1999] 40-46. o. A 
volt szocialista országok oktatási rendszerei igen hasonlóak voltak. A középfokú oktatásban valamennyi 
országban léteztek a rövidebb képzési idejű, szakmunkásképzést folytató iskolatípusok. Ezt az iskolatípust a 
Cseh Köztársaság és a Szlovák Köztársaság a magyar adatszolgáltatáshoz hasonlóan a felső középfokú vég-
zettség közé sorolja, Lengyelország viszont a felső középfokúnál alacsonyabb végzettségek közé. A követ-
kezőkben amellett érvelünk, hogy a hároméves szakmunkásképző végzettség felső középiskolai végzettségkénti 
kategorizálása erősen torzítja a népesség iskolázottságának megítélését és a különböző végzettségi csoportok 
foglalkoztatási rátájának vizsgálatát. 
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1. ábra 
A 25-64 éves népesség legmagasabb iskolai végzettség szerinti megoszlása Magyarországon 

az EU-átlag százalékában a kétféle besorolás szerint nemenként, 2001 
I. = I. besorolás, II. = II. besorolás 
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Forrás: EU-átlag: OECD Education at a Glancé 2003 adataiból; Magyarország: Népszámlálás, 2001. 

2. ábra 
A legalább felső középiskolai végzettségűek aránya a 25-64 éves népességből 

az EU-országokban, 2001 
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Magyarország I. 

Magyarország II. 

20 H * P Rangsor 
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Forrás: EU-átlag: OECD Education at a Glancé 2003; Magyarország: Népszámlálás, 2001. 
Ausztria = A, Belgium = B, Dánia = DK, Egyesült Királyság = GB, Finnország = SF, Franciaország = F, 

Görögország = GR, Írország = IRL, Luxemburg = L, Hollandia = NL , Németország = D , Olaszország = I, 
Portugália = P, Spanyolország = E, Svédország = S. 
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A s z a k m u n k á s / s z a k i s k o l a i v é g z e t t s é g á t s o r o l á s á n a k s z ü k s é g e s s é g é r ő l 

A kétféle besorolás közötti választás nem lehet önkényes. A kérdés eldöntéséhez az első 
támpont a befejezett osztályok számának összehasonlítása lehet. Egy ország emberitőke-
állományát ugyanis a legegyszerűbben a népesség által elvégzett iskolai osztályok számá-
val lehet mérni.5 A formálisan előírt iskolázási idő összehasonlítása azt mutatja, hogy a 
magyarországi szakmunkásképzőt és szakiskolát végzettek befejezett iskolai éveinek szá-
ma nem éri el az EU-országokban felső középiskolai végzettséget szerzett emberek isko-
lázási idejét (1. táblázat). Valamennyi uniós országban minimum 12 év a felső középfo-
kú végzettség megszerzéséig formálisan előírt iskolázási évek száma, a magyar szak-
munkás iskolát végzetteké viszont legfeljebb 11 év (az idősebb korosztályok esetén csak 
10 év). Az alsó közéfokú végzettségűek befejezett osztályainak száma az EU átlagában 9 
év, a felső középfokú végzettségűeké 12 év. Az 1. táblázatban feltüntettük az egyes 
iskolázottsági csoportokba tartozók átlagos befejezett osztályszámát Magyarországon a 

1. táblázat 
A f o r m á l i s a n előírt k u m u l á l t iskolázási évek s z á m a és a 2 5 - 6 4 éves népesség á t lagos be fe jeze t t 

osz tá lya inak száma az E U - o r s z á g o k b a n és M a g y a r o r s z á g o n , 2001 

Ország 
K u m u l á l t i skolázási évek 

száma oktatás i sz in tenként 
Befe jeze t t 
o sz t á lyok 

s z á m a alsó k ö z é p f o k fe l ső k ö z é p f o k 

Befe jeze t t 
o sz t á lyok 

s z á m a 

Auszt r ia 9 13 1 1 , 9 
Be lg ium 8 12 10 ,8 
Dánia 9 13 12 ,4 
Egyesü l t Ki rá lyság 10 12 11 ,9 
F i n n o r s z á g 9 12 1 1 , 6 
F r a n c i a o r s z á g 9 12 11 ,2 
G ö r ö g o r s z á g 9 12 10 ,9 
Hol l and ia 10 12 11 ,9 
Í rország 9 12 1 0 , 8 
N é m e t o r s z á g 10 13 12 ,4 
Olaszo r szág 8 13 n . a . 
Por tugá l ia 8 12 10 ,0 
Spanyo lo r szág 8 12 1 0 , 8 
Svédo r szág 9 12 1 2 , 0 
EU-á t l ag 9 12 1 1 , 4 
M a g y a r o r s z á g I. be so ro l á s 8 1 0 - 1 1 - 1 2 * * 1 0 , 8 
M a g y a r o r s z á g II. b e s o r o l á s 8 - 1 0 - 1 1 * 12 1 0 , 8 

* A 25-64 éves népességben a tényleges befejezett átlagos osztályszám = 9,36. 
* * A 25-64 éves népességben a tényleges befejezett átlagos osztályszám = 11,48. 
Forrás: OECD Education at a Glancé 2003; Magyarország: számított adatok a 2001. évi népszámlálás 

adatainak felhasználásával. 

5 Ez a mérés abból a feltételezésből indul ki, hogy az emberi tőke akkumulációja - a minőségi különbsé-
gektől eltekintve - arányos az idővel, vagyis hogy minden egyes iskolaév azonos mértékű emberitőke-
növekedést eredményez. Ha azonban a különböző iskolatípusokban elvégzett iskolaévek - a minőségi kü-
lönbségek miatt - különböző mértékben járulnak hozzá az emberi tőke felhalmozásához, és ezért különböző 
hozammal járnak, akkor ez a feltételezés nem állja meg a helyét. Ennek a problémának a kiküszöbölésére az 
egyik megoldás az, ha az iskolázási évek számát felbontjuk a különböző iskolatípusokban eltöltött iskolaévek 
összegére, és az adott iskolatípus hozamával súlyozzuk. Wossmann [2001] például ezt az eljárást alkalmazza. 
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3. ábra 
A 2 5 - 6 4 é v e s n é p e s s é g b ő l a l e g a l á b b f e l ső k ö z é p f o k ú v é g z e t t s é g ű e k a r á n y a és az á t l a g o s 

b e f e j e z e t t o s z t á l y s z á m , 2 0 0 1 

Befejezett 
osztályok száma 

százalék 

Ausztria = A, Belgium = B, Dánia = DK, Egyesült Királyság = GB, Finnország = SF, Franciaország = F, 
Görögország = GR, Írország = IRL, Luxemburg = L, Hollandia = NL, Németország = D , Olaszország = I, 
Portugália = P, Spanyolország = E, Svédország = S, H l = Magyarország I. besorolás, H2 = Magyaror-
szág II. besorolás. 

Forrás: Fuente-Donenech [2001]; Education at a Glancé, 2003; Magyarország: Népszámlálás 2001. 

kétféle kategorizálás esetén. Ha a szakmunkás végzettségűeket nem soroljuk be a felső 
középfokú végzettségűek közé (II. besorolás), akkor az alsó és felső középfokú kategóri-
ákba tartozók átlagos befejezett osztályainak száma (9,36 és 12 év) közelebb kerül az EU 
átlagához (9 és 12 év), mint ha az I. besorolást alkalmaznánk (8 és 11,48 év). 

Egy második szempont - a befejezett osztályszám és a középiskolai végzettségűek ará-
nyának összevetése - is azt támasztja alá, hogy helyesebb kihagyni a szakmunkás vég-
zettségűeket a felső középiskolai végzettségűek közül. A 3. ábrán a legalább felső közép-
fokú végzettségűek népességen belüli arányának függvényében rajzoltuk ki az EU-orszá-
gok népességének átlagosan elvégzett iskolai osztályszámát. A magyar adatokat kihagyva, 
a pontokra regressziós egyenest illesztettünk. Arra vagyunk kíváncsiak, hogy a kétfajta 
besorolásnak megfelelő magyar adatok milyen viszonyban állnak az európai trendekkel. 

Ha az I. besorolást alkalmazzuk, vagyis ha a szakmunkás-iskolai végzettségűeket a 
felső középiskolai végzettségűek közé soroljuk, akkor Magyarországon csaknem egy 
teljes osztállyal alacsonyabb a népesség átlagos befejezett osztályainak száma, mint a 
regresszió által előrejelzett érték. Ha viszont a II. besorolást alkalmazzuk, vagyis ha a 
szakmunkás-iskolai végzettségűeket nem soroljuk a felső középfokú végzettségűek közé, 
akkor a népesség átlagos befejezett osztályainak száma a prediktált érték közelében ala-
kul. Az I. besorolás alkalmazásakor az eltérés a becsült aránytól akkora, mintha az átla-
gos befejezett osztályszám eggyel nagyobb volna. Vagyis a különbség éppen a szakmun-
kás-iskolai és érettségit adó képzés hosszának különbségével egyezik meg. Az átlagos 
EU-országban a felső középiskolai végzettségűek humán tőkéje egy év iskolázással ará-
nyos tőkeállománnyal nagyobb, mint a magyar szakmunkás végzettségűeké. Az iskolá-
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zási idő különbsége valószínűleg még alá is becsüli a felhalmozott emberi tőke mennyisé-
gét a kétféle iskolatípus között, mivel a szakmunkás végzettség hozama jóval kisebb, 
mint az érettségit adó középiskoláé (az előbbié 10-14 százalék, az utóbbié 40 százalék az 
általános iskolai végzettséghez viszonyítva - Kézdi [2004]). 

Egy év különbség az iskolázási időben minden józan belátás szerint igen nagy. Hogy a 
nagyságrendeket érzékeljük: 1. 2001. évi adatok alapján az EU-országok 25-64 éves 
népességének átlagos befejezett iskolai osztályszáma 0,6 évvel haladja meg Magyaror-
szágét; 2. Magyarországon az 1990-es évtized hatalmas középiskolai és felsőfokú oktatá-
si expanziója körülbelül egy év (pontosan 10,97 - 9,86 = 1,11 év)6 javulást hozott a 
25-64 éves népesség átlagos befejezett iskolai osztályszámát tekintve; 3. végül az érde-
kesség kedvéért megemlítünk egy különleges esetet az iskoláztatási expanziók történeté-
ben: Indonézia esetét, ahol az 1970-es évtizedben két hullámban (1973-1974-ben és 1978-
1979-ben) igen nagyszámú - 61 ezer - új általános iskolát építettek. Ennek a példa nélkül 
állóan nagy iskolaépítési boomnak az eredményeként két évtizeddel később 0,25-0,4 évvel 
nőtt meg az indonéz népesség által elvégzett átlagos iskolai osztályok száma (lásd erről 
Duflo [2001] írását). 

A befejezett osztályszám és a középiskolai végzettségűek arányának összevetése tehát 
azt erősíti meg, hogy a szakmunkás végzettségűeket nem helyes a felső középiskolai 
végzettségűek közé sorolni. A nemzetközi összehasonlítások elvégzéséhez a II. csoporto-
sítás a megfelelő. 

A dilemma eldöntéséhez érdemes egy harmadik szempontot - a munkaerőpiac érték-
ítéletét - is számításba venni. Nevezetesen: érdemes azt is megvizsgálni, hogy az azonos 
vagy külön csoportokba tartozó iskolai végzettségek mennyire bizonyulnak hasonlónak 
vagy különbözőnek a munkaerőpiacon - mind a keresleti, mind pedig a kínálati oldalról 
nézve. Munkaerő-keresleti oldalon azt kell megvizsgálnunk, hogy foglalkoztatási esé-
lyekben mérve, nemzetközi összehasonlításban mit érnek a szóban forgó iskolai végzett-
ségek. Munkakínálati oldalon pedig azt, hogy miként változott meg a különböző közép-
fokú továbbtanulási formák iránti kereslet szerkezete az elmúlt 10-15 évben, miután a 
kötelező beiskolázási keretszámokat - a pályaorientáció e bürokratikus korlátait - eltö-
rölték. 

A keresleti oldali megfontolásokat a 4. ábra segítségével mutatjuk be. Az ábra a kö-
zépiskolánál alacsonyabb végzettségűek relatív foglalkoztatási rátájának7 és a legalább 
felső középfokú végzettségűek népességen belüli arányának kapcsolatát mutatja nemen-
ként.8 Azt látjuk: minél iskolázottabb a tipikus állampolgár (minél nagyobb a legalább 
felső középiskolai végzettségűek népességen belüli aránya), annál rosszabbak az iskolá-
zatlanok foglalkoztatási esélyei. Portugáliában például, ahol a legalacsonyabb a legalább 
középfokú végzettségűek aránya, az alacsony iskolázottságú népesség foglalkoztatási rá-
tája alig marad el az országos foglalkoztatási rátától, míg Németországban, ahol a legma-
gasabb a középiskolát végzettek népességen belüli aránya, az aluliskolázottak foglalkoz-
tatási esélyei jóval rosszabbak, mint az átlagé. (Az összefüggés elsősorban a férfiak 
esetében figyelhető meg, de a nőknél is látható, bár kevésbé egyértelműen.)9 

6 Az 1990. és a 2001. népszámlálás alapján számolva. 
7 Relatív foglalkoztatási ráta: a középiskolánál alacsonyabb végzettségűek (aluliskolázottak) foglalkozta-

tási rátája osztva az országos foglalkoztatási rátával (százalékban). 
8 Mivel a női foglalkoztatási ráta - részben kulturális, részben a gyermekneveléshez kapcsolódó okok 

következtében - számos országban jelentősen különbözik a férfiakétól (a legmagasabb iskolázottsági csopor-
tot kivéve), az összehasonlítást érdemes nemenként külön elvégezni. 

9 Messzire vezető okai lehetnek annak az itt megfigyelt jelenségnek, hogy a gazdaságilag fejlettebb (átla-
gosan iskolázottabb) országokban rosszabb az alacsony iskolázottságúk foglalkoztathatósága az átlagos dol-
gozó foglalkoztatottságához képest. E jelenség okainak feltárása az itteninél minden bizonnyal mélyebb 
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4. ábra 

A z a lu l i sko lázo t tak re la t ív fog l a lkoz t a t á s i r á t á j a és a 2 5 - 6 4 é v e s n é p e s s é g b ő l a l ega l ább fe lső 

k ö z é p f o k ú v é g z e t t s é g ű e k a ránya n e m e n k é n t , 2001 
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Ausztria = A, Belgium = B, Dánia = DK, Egyesült Királyság = GB, Finnország = SF, Franciaország = F, 
Görögország = GR, Írország = IRL, Luxemburg = L, Hollandia = NL , Németország = D , Olaszország = I, 
Portugália = P, Spanyolország = E, Svédország = S, H l = Magyarország I. besorolás, H2 = Magyaror-
szág II. besorolás. 

Forrás: OECD Employment Outlook 2003.; OECD Education at a Glancé 2003. Magyarország: Nép-
számlálás 2001. 

Magyarországon mindkét besorolás alkalmazása esetén alacsonyabb a középiskolánál 
alacsonyabb végzettségűek relatív foglalkoztatási rátája, mint a becsült érték. Az I. beso-
rolás alkalmazása esetén a relatív foglalkoztatási ráta ismét nagyon távol van a becsült 
értéktől, míg a II. besorolás esetén az alacsony iskolázottságúak relatív foglalkoztatási 

vizsgálódásokat igényel. M i arra gyanakszunk, hogy a tudásigényes technológiai változás (és a tőke-képzett 
munka komplementaritás) az, ami egyre jobban aláássa az alacsony iskolázottságú munkaerő foglalkoztatási 
esélyeit. A szóban forgó technológiai változás pedig a leginkább a fejlettebb (átlagosan iskolázottabb) orszá-
gokban haladt előre. 
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5. ábra 
S z a k m u n k á s k é p z ő b e , i l l e tve é re t t ség i t a d ó közép i sko l ába e l s ő é v e s k é n t b e i s k o l á z o t t a k száma 
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rátája a becsült érték közelében helyezkedik el, bár annál valamivel alacsonyabb. A rela-
tív foglalkoztatási ráták vizsgálata is azt jelzi, hogy a szakmunkásképzőt végzettek felső 
középfokú végzettségűek közé sorolása jelentősen torzítaná a nemzetközi összehasonlí-
tást. 

A II. besorolás alkalmazása mellett szólnak azok a változások is, melyek a kínálati 
oldalon mentek végbe a rendszerváltozást követően. A munkakínálat szerkezetének vál-
tozását a különböző középfokú képzési programok iránti kereslet változásaként követhet-
jük. Ha nincsenek jelentős korlátozások a képzési programok közötti választásban, akkor 
az általános iskola befejezése után a fiatalok olyan programokba jelentkeznek, amelyek-
nek egyéni hozamai - akár foglalkoztatásban, akár keresetekben mérve - kedvezőek a 
számukra.10 A rendszerváltozást követően az érettségit adó középiskolákba való jelentke-
zések aránya jelentősen megnőtt, a szakmunkásképző intézményekbe és szakiskolákba 
való jelentkezések száma (első helyen) pedig radikálisan lecsökkent (5. ábra). A jelent-
kezések szerkezetének átalakulása szorosan követte a kereseti hozamok11 és a foglalkoz-
tatási előnyök változásának trendjeit. 

A befejezett osztályszám és a munkaerőpiac ítéletének vizsgálata alapján tehát megala-
pozottnak tűnik, hogy a nemzetközi összehasonlításokhoz a II. besorolást alkalmazzuk. 
A szakmunkás, illetve szakiskolai végzettségűeket ezért nem soroljuk a felső középfokú 
végzettségűek közé.12 

10 A munkaerő-piaci várakozások szerepéről a középiskola típusának megválasztásában lásd Hermann 
[2004]. 

11 1989 és 2002 között a szakmunkás végzettség általános iskolai végzettséghez mért kereseti hozama 10-
14 százalék között stagnált, az érettségié viszont 30-ról 40 százalékra nőtt (lásd Kezdi [2004]). 

12 A korábbi szakmunkásképző iskolák (jelenlegi nevükön szakiskolák) képzési programjai időközben 
átalakultak, a képzési idő meghosszabodott. Ennek hatásáról jelenleg még nem tudunk következtetéseket 
levonni. Ebben az elemzésben a 2001-ben 25-64 évesek iskolázottságát, foglalkoztatását vizsgáljuk, akik 
végzettségüket az átalakulás előtt szerezték. 
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Magyarország mennyiségi lemaradása az iskoláztatás területén 

Ennek a klasszifikációnak az alkalmazása esetén viszont a magyar népesség iskolázottság 
szerinti megoszlása (2. táblázat) azt mutatja, hogy Magyarország az iskolázottság, illet-
ve a felhalmozott emberitőke-állomány tekintetében elmarad az EU átlagától. A 25-64 
éves férfiak körében a felső középfokú végzettségűek aránya 17 százalékponttal, a felső-
fokú végzettségűek aránya 8 százalékponttal marad el az EU átlagától. A nők esetében az 
elmaradás 8, illetve 7 százalékpont.13 

2. táblázat 
A 25-64 éves népesség legmagasabb iskolázottsági szint szerinti megoszlása nemenként, 2001 

Férfiak Nők 
Iskolai végzettség 

EU-átlag Magyarország EU-átlag Magyarország 

Felső középiskolainál alacsonyabb* 38 63 41 58 
Felső középiskolai végzettségű 39 22 36 27 
Felsőfokú végzettségű 23 15 22 15 
Együtt 100 100 100 100 

* A magyarországi szakmunkásképző/szakiskolai végzettséget ebbe a kategóriába soroltuk. 
Forrás: OECD Education at a Glancé 2003.; Magyarország: számított adatok a 2001. évi népszámlálás 

adatainak felhasználásával 

Magyarország és az EU-országok között a legalább felső középfokú végzettségűek 
arányában mutatkozó különbséget érdemes korcsoportonként is megvizsgálni. Az össze-
hasonlításból kitűnik, hogy a fiatalabb korcsoportok felé haladva növekszik a lemaradá-
sunk: az 45-54 évesek körében az elmaradás 13 százalékpont, a 25-34 évesek körében 
viszont már 27 százalékpont. A legnagyobb lemaradás azoknak a körében figyelhető 
meg, akik az 1980-as években voltak középiskolás korúak. 

3. táblázat 
A legalább felső középfokú* végzettségűek aránya (százalék) a 25-64 éves népességben, 

korcsoportonként, 2001 

Korcsoport EU Magyarország A = EU - Magyarorszag 

25-34 72 45 27 
35-44 62 43 19 
45-54 56 43 13 
55-64 45 34 11 

*A szakmunkásképző /szakiskolai végzettséget Magyarországon nem soroljuk ebbe a kategóriába. 
Forrás: OECD Education at a Glancé 2003.; Magyarország: számított adatok a 2001. évi népszámlálás 

adatainak felhasználásával. 

A fiatalabb korcsoportok viszonylagosan nagyobb lemaradása - megítélésünk szerint -
alapvetően a nyolcvanas évek erősen eltorzult középfokú iskolaszerkezetére: a szakmun-

13 A nők kisebb elmaradásának az a magyarázata, hogy ők nagyobb arányban tanultak érettségit adó 
középiskolában, míg a férfiak nagyobb arányban tanulnak szakmunkásképző intézetekben. 
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kásképzés erőltetésére vezethető vissza.14 Az 1980-as években, amikor nagy létszámú 
kohorszok lettek középiskolás korúak, a középfokú oktatás kiterjesztése olyan módon 
folytatódott Magyarországon, hogy az általános iskolát befejezők továbbra is nagy há-
nyadát iskolázták be a szakmunkásképzőkbe, míg ugyanebben az időszakban az európai 
országokban a középfokú képzésben a hosszabb képzési idejű iskolákba járók aránya 
növekedett. 

A mennyiségi lemaradás egyik fontos oka: az iskoláztatási expanzió megállt 
a szegény néprétegeknél 

A beiskolázási keretszámok eltörlésével a középfokú továbbtanulási formák megválasz-
tása a rendszerváltás után gyakorlatilag szabaddá vált, és ennek következtében az érettsé-
git adó középiskolába való jelentkezések aránya jelentősen megnőtt. A kereseti hozamok 
és a relatív foglalkoztatási esélyek rendszerváltás utáni trendjei (Kertesi-Köllő [2001], 
Kézdi [2002], [2004]) alapján szinte biztosak lehetünk abban, hogy a korábbinál képzet-
tebb fiatal kohorszok megjelenése komoly mértékben hozzájárult ahhoz, hogy ország 
elmozduljon arról a gazdasági és foglalkoztatási holtpontról, ahová a rendszerváltás után 
került. De vajon milyen mértékben változtatott ez a legalul levők helyzetén? Mire volt 
elég az érettségit adó középiskolai képzés expanziója? Ennek a kérdésnek a megválaszo-
lásához meglehetősen bonyolult módon előállítható információk szükségesek. Egyrészt 
pontosan ismernünk kell a fiatal kohorszok lezárult iskolai pályafutását, vagyis az iskolai 
végzettséget nem a továbbtanulási bemeneteleknél, hanem a kimeneteleknél, vagy pedig 
állományi adatok alapján egy némileg későbbi életkorban kell megmérni. Másrészt pedig 
a továbbtanulás, illetve aluliskolázottság folyamatait nem egy-egy év adatai alapján, ha-
nem történelmi perspektívában - 20-30 éves távlatban - kell szemügyre vennünk. Ha csak 
egy rövid időszakot figyelünk meg, a hosszú távú trendek látókörünkön kívül maradnak. 

Az alacsony iskolázottsági szinten megrekedt fiatal kohorszok nagyságának bemérése 
kulcsfontossága abból a szempontból is, ha hosszabb távra szeretnénk előre jelezni az 
ország jövőbeli foglalkoztatási helyzetét. A méréshez a triviálisan rendelkezésre álló 
adatok - a középfokú beiskolázási arányok - nem felelnek meg. Mivel nem veszik figye-
lembe a lemorzsolódást, nem mondanak semmit arról, hogy hol végződik egy-egy kor-
osztály tényleges iskolai pályafutása. Állományi adatok segítségével viszont rekonstruál-
ható, hogy egy-egy korosztályból valójában mekkora hányad lépett be a munkaerőpiacra 
alacsony iskolázottsággal. A 2001. évi népszámlálás korévspecifikus iskolai végzettségi 
adatai alapján rekonstruálhatjuk az elmúlt három évtized iskoláztatási történetének e he-
lyütt bennünket érdeklő folyamatait [6.a) és 6.b) ábra]. 

A 6. a) ábra évenkénti adatait a 2001. évi népszámlálás teljes körű koréves adataiból 
becsültük meg,15 vagyis koréves keresztmetszeti adatokból következtetünk történelmi 
időben lezajlott folyamatokra. Abból az elgondolásból indultunk ki, hogy nagyjából 20 

14 Lásd erről Fazekas-Köllő [1990] könyvének II. 3. fejezetét, amelyben a szerzők kimutatják, hogy a 
késő kádárizmus rendszerében az iparitanuló-képzés beiskolázási keretszámainak meghatározásában milyen 
szélsőséges módon érvényesültek a helyi nagyüzemek (hiányszakmák feltöltésével kapcsolatos) lobbiérdekei, 
továbbá hogy ez az oktatásra fordított erőforrások milyen mértékű pazarlásához vezetett. Az erőltetett mó-
don a hiányszakmák felé terelt fiatalok ugyanis igen nagy arányban váltak pályelhagyóvá. Intő példa lehet ez 
azoknak, aki ma is beiskolázási keretszámok révén szeretnék a fiatalok pályaorientációját keretek közé 
szorítani. 

15 A számításokhoz szükséges korévsoros adatfájlt megrendelésünk alapján a KSH népszámlálási főosztá-
lya állította elő. E helyütt szeretnénk köszönetet mondani a főosztálynak (személyesen pedig: Pachmann 
Zsuzsának és Váczi Barnabásnak) a szóban forgó adatfájl előállításáért. 
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6. a) ábra 
A l e g f e l j e b b szak isko la i v é g z e t t s é g ű e k s z á z a l é k o s a r á n y a az a d o t t é v b e n a m i n d e n k o r i 20 éves 

é v j á r a t o n be lü l (a 2 0 0 1 . év i n é p s z á m l á l á s k o r é v e s adatai a l a p j á n becsü lve ) , 1 9 7 0 és 2 0 0 0 közöt t 

Százalék 

6.b) ábra 

A m i n d e n k o r i 20 éves é v j á r a t l é t száma 1970 és 2 0 0 0 közöt t ( fő ) 

Fő 

éves életkorra eldől az, ha valakinek nem sikerül valamilyen középfokú végzettségre 
szert tennie. Vagyis: ha az alacsony - nyolc osztálynál vagy kétéves szakiskolánál nem 
magasabb - befejezett iskolai végzettségű népességet akarjuk bemérni, nem sokat téve-
dünk akkor, ha a mérést 20 éves életkorban vagy valamikor az után végezzük el.16 A 2001-
ben megfigyelt minden korosztály így egy-egy múltbeli 20 éves kohorszot képvisel: a 21 
évesek a 2000-ben, a 31 évesek az 1990-ben, a 36 évesek pedig az 1985-ben 20 éveseket 
például. Az ábra így - bizonyos torzításokkal - a (régi típusú) szakiskolánál nem maga-
sabb végzettséggel munkaerőpiacra lépő 20 éves fiatalok számított arányait mutatja az 
1970 és 2000 közötti időszak minden évére. A torzítások jól definiálható iránya miatt, a 
mért adatsor a munkaerőpiacra alacsony iskolázottsággal frissen beáramló népesség min-
denkori arányáról elméletileg rendelkezésre álló idősor alsó becslésének tekinthető. E tor-
zítás mértéke a 2000. évhez közeledve egyre kisebb, a 2000. évtől távolodva (1970 felé 
haladva) pedig egyre nagyobb.17 Az ábránkon a 2001. évi népszámlálás alapján mért 

16 Az 1996. évi mikrocenzus adatain ellenőriztük ezt: a korrekció esélye esti vagy levelező képzés révén, 
ezen az iskoláztatási szinten, 20 éves életkor felett igen csekély. 

17 A torzítás a halálozásokból adódik. Jól ismert demográfiai összefüggések alapján képet alkothatunk a 
torzítások irányáról. Az alacsony iskolai végzettségűek halálozási rátája magasabb, mint az iskolázottabbaké 
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adatokat folytonos vonallal, a - hipotetikus - elméleti idősort pedig szaggatott vonallal 
jelöltük. A cenzusból becsült éves adatok alá odaillesztettünk egy másik ábrát is, amely a 
szóban forgó 30 éves periódus demográfiai trendjeit, a mindenkori 20 éves kohorsz 
létszámának alakulását jellemző demográfiai hullámokat mutatja. 

A 6. ábra grafikonja az elmúlt harminc év magyar iskolatörténetének egy mindeddig 
ismeretlen fejezetéről ad hírt. A nyolcvanas évek közepén megtört - és a kilencvenes 
évek második felében sem állt helyre - az a hetvenes évek eleje óta, 15 éven át töretlenül 
érvényesülő trend, amely évről évre folyamatosan magas ütemben (legalább18 évi 0,8 
százalékkal) csökkentette az egy születési évjáratból a nagyon alacsony iskolázottsági 
szinten megrekedt, frissen munkaerőpiacra lépő népesség arányát. A csökkenés nem 
írható a demográfiai trend számlájára: az iskolázatlanok aránya ugyanúgy csökkent a 
hetvenes évek első felében, mint az azt követő tíz évben, jóllehet az első periódust az 
illető korosztály létszámának folyamatos növekedése, a másodikat pedig a korosztály 
létszámának folyamatos csökkenése jellemezte. Az 1985 és 1995 közötti tíz évben meg-
állt az idő: tíz év leforgása alatt évről évre változatlan arányban (23 százalékos szinten) 
reprodukálódott minden egyes kohorszban az iskolázatlanok aránya. Noha ez a tartós 
stagnálás egyre növekvő létszámú korosztályok mellett következett be, figyelemre méltó 
tény, hogy ezt még a rendszerváltás után szinte azonnal beinduló középfokú oktatási 
expanzió sem tudta áttörni. Igazi áttörésre még a kilencvenes évek második felében, a 
középfokú expanzió tetőfokán sem került sor, jóllehet a szóban forgó 20 éves kohorsz 
létszáma ezekben az években kezdett meredeken csökkenni. A nagyon alacsony 
iskolázottságúak aránya e hat év alatt (1994 és 2000 között) csak igen lanyhán - évi 
mintegy fél százalékos ütemben - fogyatkozott.19 Ha az aluliskolázottság felszámolása a 
jövőben is ilyen ütemben folytatódnék, akkor 20 évre lenne szükség ahhoz, hogy azt egy 
- egyébként nem is túlságosan alacsony - 10 százalékos szintre szorítsuk le. 

Az elmúlt 30 év trendjeit értékelve, összességében tehát megállapíthatjuk: a körülbelül 
35 százalékos aluliskolázottsági arányból 30 év leforgása alatt 15 százalékot sikerült 
Magyarországnak lefaragnia. Ennek a fejlődésnek azonban a 80 százaléka (12 százalékos 
csökkenés) esik az időszak első 15 évére. Az 1985 utáni időszakot a legteljesebb pangás 
jellemzi. E 15 év alatt mindössze 3 százalékkal csökkent az alacsony iskolázottsági arány. 
A magyar iskolarendszer - úgy tűnik - mind a mai napig változatlan és igen magas (20 
százalék körüli) arányban folyamatosan újratermeli a tartós munkanélküliség utánpótlási 
bázisát: a nagyon alacsony iskolázottságú népességet. 

Mivel az iskolastatisztikák szerint az általános iskola befejezését követően a fiatalok-
nak több mint 95 százaléka továbbtanul valahol (a szakmunkás-iskolai továbbtanulást is 
beleértve) - és ez így van a nyolcvanas évek óta ez az arány irreálisan magasnak tűnik. 
Érdemes ezért egy adott kohorsz példáján közelebbről is megvizsgálni, hol keletkeznek 
ezek a „veszteségek" az iskolarendszerben. Példának az 1976/77-ben született kohorszt 
választottuk. Ennek az évjáratnak az iskolai pályafutását követjük nyomon az általános 
iskola első osztályától - melyet az 1983/84. tanévben kezdett el - egészen addig, amíg a 

(lásd például Orosz [1993] 238. o.). így bizonyos, hogy az alacsony iskolázottságúak évenkénti arányára 
vonatkozó méréseink az elméleti idősor alsó becslésének tekinthetők. Mivel azonban az idősebbek halálozási 
esélyei rendre magasabbak, mint a fiatalabbaké, ezért az iskolai végzettségből adódó torzítás annál nagyobb, 
minél idősebb 2001-ben az az évjárat, amelynek az adataiból visszakövetkeztetünk egy múltbeli 20 éves 
kohorsz iskolai végzettség szerinti összetételére. A mért adatok tehát rendre alacsonyabbak az elméleti 
adatoknál, és az olló annál tágabb, minél távolabbi múlt adatait becsüljük a 2001-ben élő népesség adataiból. 

18 A halálozási torzítások miatt a csökkenés valódi üteme ennél biztosan magasabb volt. 
19 23 százalékról 20 százalékra. 
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kohorsz sikeresebb tagjai az 1995/96. tanévben beiratkozhattak valamilyen felsőfokú 
oktatási intézménybe.20 A 7. ábra a nappali tagozatos iskolarendszer különböző pontjain 
az iskolarendszerből kilépők és továbbhaladok arányát mutatja. A kohorsz induló 1000 
fős létszámából 48-an nem fejezték be tanulmányaikat. Abból a 952 tanulóból, aki sike-
resen befejezte az általános iskolát, 40 nem tanult tovább középfokon. A továbbtanulók 
közül a gimnáziumban továbbtanulók 10 százaléka (222-ből 20 fő), a szakközépiskolá-
ban továbbtanulók 26 százaléka (228-ból 59 fő), a szakmunkásképzőben továbbtanulók 
majdnem 40 százaléka (250-ből 98 fő), és a szakiskolában tanulóknak is csaknem 40 
százaléka félbehagyta nappali tagozatos tanulmányait. A lemorzsolódások, az iskola-
rendszerből való kilépés következtében az adott kohorsz 28 százaléka nem rendelkezik 
nyolc osztálynál magasabb iskolai végzettséggel, 4 százalékának szakiskolai, 25 százalé-
kának szakmunkásképzős végzettsége van; és csak 43 százalék ért el legalább érettségit 
adó végzettséget. 

A nappali tagozatos oktatásból lemorzsolódott tanulók egy része esti, levelező vagy 
felnőttoktatás keretében szerez magának nyolc osztálynál vagy szakiskolánál magasabb 
végzettséget. Az 1996. évi mikrocenzus egyéni adatain megbecsülve, ez az 1976/77-ben 
született kohorsz 4,2 százalékát érinti. Egy további 4-5 százalékos korrekció abból adó-
dik, hogy a szakmunkásképzőbe beiskolázottak egy része olyan diák, aki érettségit adó 
középiskolából bukott ki. Ha ezeket a korrekciókat (4,2 százalék + 4-5 százalék = 9 
százalék) számításba vesszük, akkor a 7. ábrán a szakiskolánál nem magasabb végzettsé-
gűek arányára adott előrejelzésből (28 százalék + 4 százalék = 32 százalék) szinte haj-
szálpontosan megkapjuk azt az adatot, amelyet ugyanerre az évjáratra a 2001. évi nép-
számlálás adatai alapján a 6. ábrán számoltunk ki (23 százalék).21 

Messzire vezet az a kérdés, hogy a középfokú expanzió miért nem volt képes áttörni 
azt határvonalat, amelyet a társadalom alsó húsz százalékának makacs alulképzettsége 
jelent. Miért tört meg az a hetvenes évek eleje óta 15 évig töretlenül érvényesülő trend, 
amely évről évre folyamatosan csökkentette az egy születési évjáratból a nagyon ala-
csony (8 osztálynál, illetve szakiskolánál nem magasabb) iskolázottsági szinten megre-
kedt népesség arányát? Megítélésünk szerint ennek az az oka, hogy a középfokú expan-
zió beleütközött azokba a társadalmi rétegekbe, amelyeknek családon belüli tudásakku-
mulációja - a jelenlegi magyar közoktatási rendszer keretei között - már nem elegendő a 
középiskola sikeres elvégzéséhez. Ezt az évről évre újratermelődő 20 százaléknyi isko-
lázatlan tömeget a középfokú oktatás már csak úgy lenne képes felszívni, ha az alapfo-
kú oktatás minőségileg radikálisan megújulna, és képes lenne hozzájuk kreatív módon 
eljuttatni a modern társadalomban való eligazodáshoz feltétlenül szükséges tudás mini-
mumát.22 

20 A számítás részletes menetét a Függelék ismerteti. A példánkban szereplő kohorsz az 1991/92. és az 
1993/94. tanév között kezdte meg középfokú tanulmányait, amelyet az 1992/93. és 1994/95. tanév között 
fejezett be. 

21 Ugyanis: 32 százalék - korrekciók (9 százalék) = 23 százalék. 
22 A esélyek erre nem nagyon jók. Mint Kertesi-Kézdi [2005] kimutatja, a szabad iskolaválasztás követ-

keztében mindinkább hiperszegregálttá váló magyar általános iskolai rendszer ennek a megújulásnak nem-
igen kedvez. A minőségi pedagógiai szolgáltatások ebben a közegben a szegény néprétegek gyermekei 
számára gyakorlatilag hozzáférhetetlenek. 
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Magyarország foglalkoztatási l emaradásának tényezőkre bontása 

Annak megítélésére, hogy mekkora szerepet játszik iskolázottságbeli lemaradásunk az 
ország foglalkoztatási lemaradásában, összetevőire bontottuk az EU átlaga és Magyaror-
szág között megfigyelhető foglalkoztatásbeli különbséget.23 A mérést a A 25-64 éves 
férfiakra nézve végeztük el. Az eredményeket a 4. táblázatban foglaltuk össze.24 

4. táblázat 
Az európai átlagos (EU) és a magyar foglalkoztatási ráta közötti különbség összetevőire bontása 

(Oaxaca-Blinder-féle dekompozíció)* 

Komponensek 

Magyar foglalkoztatási 
rátákkal és EU 
iskolázottsági 

arányokkal 

EU foglalkoztatási 
rátákkal és 

magyar iskolázottsági 
arányokkal 

súlyozva 

abszolút különbség abszolút különbség 
különbség százalék- különbség százalék-
(százalék) pontban (százalék) pontban 

Összetételhatás 5,22 36,8 3,59 24,7 

Paraméterhatás 
alacsony iskolázottság** 5,32 37,5 8,82 60,6 

Paraméterhatás 
magas iskolázottság*** 3,65 25,7 2,14 14,7 

Együtt 14,19 100,0 14,55 100,0 

* A számítás részleteit lásd a Függelék 2. részében! 
* * Felső középfok alatti (Magyarországon a szakmunkásképző/szakiskolai végzettség ebbe a kategóriá-

ba tartozik.) 
* * * Felső középfok és felsőfok. 

Az Európai Unió és Magyarország foglalkoztatási rátája közti 14 százalékos különb-
ségből nem több, mint 2,1-3,6 százalék származik abból, hogy a képzett munkaerőt 
kevésbé tudja felszívni a gazdaság, mint az Európai Unióban. A különbség zöme, 10,5-
11,0 százalék abból adódik, hogy a középiskolánál alacsonyabb végzettségűek foglalkoz-
tatásával bajok vannak. 3,5-5,2 százalék a közvetlenül mérhető mennyiségi lemaradás-
ból következik, abból, hogy relatíve sokan vannak a képzetlenek; 5,3-8,0 százalék pedig 
abból, hogy kevésbé foglalkoztatják őket, mint az Európai Unióban. A dekompozícióból 
tehát az tűnik ki, hogy a magyar foglalkoztatási ráta egyrészt azért alacsony, mert a 
munkaképes korú népesség túlságosan nagy része alacsony iskolázottságú, és ezért -
akárcsak az Európai Unió országaiban - nehezen foglalkoztatható. Az eredmények azt is 
mutatják viszont, hogy az alacsony iskolázottságú munkaerő foglalkoztatási esélyei Ma-
gyarországon lényegesen rosszabbak, mint az Európai Unió országaiban. 

A jelenség okai rendkívül összetettek. Az okok között elvileg az is felmerülhet, hogy 
az alacsony iskolázottságú magyar munkaerő tudása, készségszintje nem üti meg azt a 
mércét, amelyet egy modern gazdaság megkövetel. A kérdés eldöntése nem egyszerű. 
Azt a lehetőséget kizárhatjuk, amely szerint az alacsony iskolázottságú munkaerő minő-
sége jobban elmaradna az országos átlagtól Magyarországon, mint az Európai Unió or-

23 A II. besorolást alkalmazva. 
24 A tényezőkre bontást a szokásos Oaxaca-Blinder-féle dekompozíció segítségével végeztük, a számítás 

módját a Függelék 2. része közli. 
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szágaiban. A készségek, képességek közvetlen mérésének elfogadott eszközei a nemzet-
közileg összehasonlítható olvasási-szövegértési tesztek.25 Ezt az eredményváltozót hasz-
nálva, Köllő [2004] kimutatta, hogy az alacsony iskolázottságúak országos átlaghoz vi-
szonyított relatív teljesítménye Magyarországon nem rosszabb, mint az Európai Unió 
országaiban, ha az eredményekben korrigáljuk a hazai szakmunkásképző! végzettek hely-
telen besorolásából adódó torzításokat. Köllő számításai ugyanakkor arra is felhívják a 
figyelmet, hogy Magyarország esetében valamennyi iskolázottsági kategóriában a teszt-
eredményekre egy erős negatív fix országhatás is kimutatható. Ez nagyjából azt jelenti, 
hogy a magyar oktatási rendszer nemcsak az oktatási rendszer alsó szintjén, hanem az 
oktatási hierarchia bármely pontján rosszabbul működik, mint a nemzetközi standard: a 
megfigyelt országok átlagánál kevésbé képes elsajátíttatni a jobb teljesítményekhez szük-
séges készségeket. így - noha igaz az, hogy Magyarországon az alacsony iskolázottságúak 
az országos átlaghoz képest tudásban nem rosszabbak, mint az Európai Unióban élő 
alacsony iskolázottságúak az ottani átlaghoz képest - mégis elképzelhető, hogy a ma-
gyarországi abszolút szintek alacsony volta miatt az aluliskolázottak tudása nem éri el azt 
a küszöbértéket, amit egy modern gazdaság ma a foglalkoztatható munkaerőtől megkö-
vetel. Ezt a lehetőséget nem lehet kizárni, de a rendelkezésre álló adatok alapján bizonyí-
tani sem. 

Az alacsony iskolázottságúak rosszabb foglalkoztatási esélyeinek okai között viszont 
minden bizonnyal fontos szerepet játszanak a tudásigényes technológiák adaptációját 
megvalósító magyarországi állásteremtés sajátosságai. Az a körülmény, hogy a kilencve-
nes évek közepe óta újonnan keletkező állások jelentős része új technológiákat alkalma-
zó, tőkeintenzív, közepes és nagyvállalatokban jött létre, melyek - a tőke- és a tudásigé-
nyes munka komplementaritása miatt - csak igen kis mértékben támasztanak keresletet 
alacsony iskolázottságú munkaerő iránt. Ezt támasztják alá azok a számítások is, ame-
lyek többtényezős munkakeresleti függvények alapján becsülték meg a tőke és a kü-
lönböző képzettségű-életkorú munkaerő közti kereszt-árrugalmasságok értékeit (Kertesi-
Köllő [2002]). E tapasztalatok szerint a képzetlen munka mint termelési tényező - ha a 
relatív ára emelkedik - Magyarországon különösen könnyen váltható ki tárgyi eszkö-
zökkel. 

Egy másik (hasonlóan fontos) tényező a közlekedési probléma krónikus megoldatlan-
sága a magyarországi falvak egy jelentős részében. Ezekben a falvakban nagy számban 
élnek alacsony iskolázottságú emberek. A hazai munkanélküliség nem jelentéktelen ré-
sze származik abból, hogy a közlekedési szempontból rossz helyen lakó, alacsony 
iskolázottságú emberek ajánlati bérei nem nyújtanak elegendő fedezetet ahhoz, hogy 
abból - akárcsak 20-25 kilométer - távolságú napi ingázás költségeit fedezni tudják 
(Köllő [19971, Kertesi [2000]).26 

A fenti rövid megjegyzések természetesen nem pótolják a probléma módszeres kutatá-
sát. Nem ennek a tanulmánynak a feladata, hogy ezt megtegye. Az azonban bizonyosnak 
látszik, hogy az alapvető probléma az aluliskolázottak foglalkoztatásával van. Az iskolá-
zottság szerinti összetétel egybevetése azt is megmutatta, hogy nemcsak a minőségi, 
hanem a mennyiségi fejlesztés is indokolt. Az oktatás elmúlt évtizedben végbement ex-
panziója komoly javulást hozott. A fiatalabb korcsoportok már jóval nagyobb hányada 

25 A nemzetközi felnőtt írásbeliség vizsgálat (IALS - International Aduit Literacy Survey) mintegy 20 
országra (köztük Magyarországra) kiterjedő eredményei lehetővé tesznek ilyen összehasonlításokat. 

26 Az alacsony iskolázottságúak foglalkoztathatóságát nemcsak a kisebb, elégtelen felhalmozott tudás, 
hanem az emberi tőke egy másik eleme, az egészségi állapot is korlátozhatja. Ez a kérdés is további kutatást 
igényelne, de valószínűsíthető, hogy az iskolázatlanok egészségi állapota rosszabb, mint a magasabb 
iskolázottságúaké. 
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iratkozott be érettségit adó középiskolába, és a szakmunkásképzős (jelenlegi nevén szak-
iskolai) képzés is meghosszabbodott.27 

Az 5. táblázat a nappali tagozatos oktatásban való részvételi arányokat mutatja kor-
évenként, 1991-ben és 2001-ben, Magyarországon és az Európai Unióban. Az adatok 
bámulatos mértékű felzárkózásról tanúskodnak. A 16-19 évesek részvételi arányában a 
kilencvenes évek elején meglevő 11, 22, 37, 26 százalékos, óriási lemaradást az oktatási 
expanzió révén, egy évtized leforgása alatt sikerült csaknem teljesen ledolgozni.28 

5. táblázat 
A n a p p a l i t agoza tos o k t a t á s b a n való r é szvé te l i a r ány a 1 5 - 2 0 é v e s e k körében , 

k o r é v e n k é n t , 1991, 2 0 0 1 (száza lék) 

1991 2 0 0 1 

K o r 
E U 

M a g y a r -
o r s z á g 

A = M a g y a r -
o r szág - E U 

E U 
M a g y a r -

o r s z á g 
A = M a g y a r -
o r s z á g - E U 

15 
16 
17 
18 
19 
2 0 

9 2 
8 4 
7 1 
5 4 
4 3 
3 2 

8 5 
7 3 
4 9 
17 
14 
11 

- 7 
- 1 1 
- 2 2 
- 3 7 
- 2 6 
- 2 1 

96 
91 
85 
75 
5 7 
5 6 

9 1 
9 2 
85 
7 3 
5 6 
4 4 

- 5 
+ 1 

0 
- 2 
- 1 

- 1 2 

Forrás: 1991: Education at a Glancé 1993 OECD; Magyarország 1991: KSH 2001: Education at a Glancé 
2003. OECD. 

V a n - e m a „ t ú l k é p z é s " M a g y a r o r s z á g o n ? 

A végbement oktatási expanziót számos bírálat érte. Még szakmai körökben is gyakran 
megfogalmazódik az a kritika, hogy Magyarországon fölösleges túlképzés folyik, első-
sorban a felsőoktatás területén, de középfokon is. E vélemények szerint inkább a szak-
munkásképzést kellene fejleszteni. Jelen sorok írói nem értenek egyet ezzel az álláspont-
tal. A munkaerőpiacon megfigyelhető változások nem támasztják alá azt a vélekedést, 
hogy a kilencvenes évek oktatási expanziója értelmetlen túlképzéshez vezetett volna. 

A túlképzés a munkahelyi követelmények és az iskolai végzettség viszonyát leíró kate-
gória. Túlképzettnek az tekinthető, aki az adott munkakör betöltéséhez „szükséges" vég-
zettségnél magasabb végzettséggel rendelkezik, vagy a „szükségesnél" több iskolai osz-
tályt végzett.29 Azt, hogy milyen iskolai végzettség vagy hány osztály minősül „szüksé-
gesnek" egy-egy munkakör betöltéséhez, azt nem az elemző közgazdász és nem is az 
(oktatás)tervező mondja meg, hanem a piac. Mindenekelőtt tehát e végzettségek piaci 
értékesülési trendjeit kell megvizsgálnunk. A rendszerváltás óta eltelt 15 év munkaerő-
piaci tapasztalata - számos egymás kölcsönösen alátámasztó bizonyíték (Kertesi-Köllő 

27 Az 1996. évi törvénymódosítás nyomán 1998-tól már csak négyéves képzési programokra vettek fel a 
szakmunkásképzős (szakiskolai) osztályokba. Az első, négyéves képzési idejű szakiskolai osztályok a 2001/ 
2002. tanévben fejezték be a középiskolát. 

28 A 15 évesek körében mutatkozó 5 százalékpontos különbség viszont ismét felhívja a figyelmet arra a 
problémára, hogy a jelenlegi magyar iskolarendszer nem képes megbirkózni azzal a feladattal, hogy a társa-
dalom szegény rétegeinek gyermekeit is integrálja a középfokú oktatás kereteibe. 

29 A túlképzés/alulképzés értelmezésének és mérésének irodalmáról lásd Galasi [2004b], 
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[2001], Kézdi [2002], [2004]) - arról tanúskodik, hogy az iskolázott fiatal munkaerő 
kínálatának jelentős növekedése a kereslet minden valószínűség szerint még jelentősebb 
növekedése mellett ment végbe: az újonnan piacra lépő diplomások és érettségizettek 
nagy száma ellenére sem csökken az érettségi, illetve az egyetemi diploma piaci értéke a 
fiatal korcsoportokban. Vagyis nincs másról szó, mint hogy a gazdaság átalakulását (a 
munkaerő-kereslet szerkezetváltozását) a kínálat szerkezete követte. Galasi [2004a], 
[2004b] ráadásul nemrégiben azt is kimutatta, hogy a piac pozitívan értékeli az adott 
foglalkozásokon belül megszokott iskolázottsági szint fölötti - iskolai osztályszámban 
mért - képzettséget. Galasi elemzéséből az is kiderül, hogy a vállalatok a munkahelyi 
követelményeket újradefiniálták, és a korábban alacsonyabb végzettséggel betölthető ál-
láshelyekre egyre inkább magasabb végzettségű munkavállalókat óhajtanak felvenni. 
A 2000-es évek elejére - az oktatási rendszer expanziója nyomán - pedig a munkáltatók 
már egyre inkább képesek voltak az újradefiniált munkahelyi követelményeknek megfe-
lelő (magasabb iskolázottságú) munkavállalókat alkalmazni. Ez a folyamat az „illeszke-
dés" javulásaként értékelhető, nem pedig „túlképzésként". 

Szakmunkásképzés vagy szakközépiskola ? 

Az 5. ábrán láthattuk, hogy a kilencvenes években folyamatosan leépült a szakmunkás-
képzés, és mellette mind nagyobb számban tanultak a fiatalok érettségit adó középiskolá-
ban. A 8. ábra alapján azonban belátható: ennek az átrendeződésnek a során a szakmun-
kásképző mint iskolai forma „vesztesége" - amely 1990 és 2000 között mintegy 22 
százalékos volt - csak fele részben (11 százalékban) táplálta a szakmák felé nem vezető, 
gimnáziumi továbbtanulási pályákat, a másik 11 százalék szakközépiskolába iratkozott 
szakmunkásképző helyett. 

A szakmunkásképző beiskolázási arányok csökkenésének következtében az 1990-es 
évek végéig valóban csökkent a középfokú oktatást szakképesítéssel elhagyók aránya, az 
1990-es évek végétől viszont jelentősen nőtt és a 2000-es évek elején - a szakmunkáskép-
zés visszaszorulása ellenére - már ugyanolyan arányú (55 százalék feletti), mint az évti-
zed elején. Ez annak a következménye, hogy a szakközépiskolába járók is részesülnek 
szakmai képzésben, de míg az évtized elején a szakközépiskolában végzők mindössze 16 
százaléka szerzett elismert szakképzettséget, a 2000-es évek elejére arányuk már 70 szá-
zalékra nőtt. Vagyis valójában nem beszélhetünk a középfokú szakképzés leépüléséről, 
hanem sokkal inkább jelentős átrendeződéséről. A középfokon végzett, szakképzettséget 
szerzetteken belül - a szakközépiskolai oktatás súlyának növekedése következtében - 7-
ről 51 százalékra nőtt az érettségizettek aránya. Vagyis a középfokú oktatásban a koráb-
bihoz hasonló arányban, de magasabb képzettségi szinten szereznek szakképzettséget a 
tanulók (9. ábra). 

Másfelől - mint azt a 10. ábra alapján láthatjuk - a szakmunkásképző és a szakközép-
iskola közti átrendeződés igen nagyfokú szelektivitás mellett ment végbe. A beiskolázot-
tak körében mért iskolatípus-specifikus lemorzsolódási adatok arról tanúskodnak, hogy a 
szakmunkásképző helyett éppen a jobb képességű fiatalok választják az érettségivel kom-
binált szakképzés útját (a szakközépiskolát), s ezzel párhuzamosan a szakmunkásképző 
lesz a mindenkori kohorsz rosszabb képességű fiataljainak jellemző továbbtanulási for-
mája.30 így értelmezzük a 10. ábra szakmunkásképző, illetve szakközépiskolai lemorzso-
lódási grafikonjainak jellegzetesen inverz pályáit a rendszerváltás utáni években. A jobb 

30 Az Országos Közoktatási Intézet adatfelvétele alapján hasonló eredményre jut Hermann [2004] is. 
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8. ábra 
Az adott évben középfokon beiskolázottak megoszlása megfelelő iskolatípusok szerint 

(százalék) 
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képességű fiatalok erőteljesen reagálnak a munkaerő-kereslet minőségi szerkezetváltozá-
sára.31 

Ez teljesen más megvilágításba helyezi a középfokú oktatási expanziót. A mi értelme-

31 Érdekes hipotézisek megfogalmazására adnak alkalmat a 10. ábra lemorzsolódási grafikonjai. Az 1999 
előtti időszakban jellegzetesen inverz pályát követnek a szakmunkásképzőbe, illetve szakközépiskolába be-
iratkozottak lemorzsolódási adatai: a szakmunkásképzőbe beiratkozottak lemorzsolódási rátája az évtized 
eleji 20-22 százalékról 35 százalékra szökik fel, miközben a szakközépiskolába beiratkozottak lemorzsoló-
dása ugyanezen időszak alatt 20 százalékról 10 százalék alá esik. 1999 után az összefüggés megváltozik: a 
szakmunkásképzőbe, illetve szakiskolába beiratkozottak lemorzsolódása 35 százalék körül stabilizálódik, 
miközben a szakközépiskolások lemorzsolódása 4 év alatt 10 százalékról ismét a kilencvenes évek eleji 20-
25 százalékos szintre emelkedik. Ezek az aggregált folyamatok jó l összeegyeztethetők a következő történet-
tel. A szakmunkásképzőbe, illetve szakközépiskolába beiratkozott tanulók képesség szerinti eloszlása a ki-
lencvenes évek elején olyan lehetett, hogy a szakmunkásképzőbe járó diákok tehetségesebb része jobb ké-
pességekkel rendelkezett, mint a szakközépiskolába járó tanulók átlaga, és viszonylag sok szakmunkáskép-
zős diák lehetett jobb képességű, mint a szakközépiskolások átlaga. A kilencvenes évek története (1999-ig) 
arról szólt, hogy azok a fiatalok, akik korábban a szakmunkásképző iskolák elitjét alkották (jobb képességű-
ek voltak), inkább a szakközépiskolákba jelentkeztek. E folyamat következménye az volt, hogy hirtelen 
leromlott a szakmunkásképzőbe jelentkező diákok képesség szerinti átlaga, és ennek következtében ugrás-
szerűen megnőtt a lemorzsolódás. A szakközépiskolákban ezzel ellentétes folyamat játszódott le: mivel a 
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9. ábra 
A középfokú oktatásból szakképzettséggel kilépó'k és a szakképzettek között 

az érettségizettek aránya, 1990-2003 
(százalék) 

Százalék 

Százalék 

korábban szakmunkásképzőbe jelentkezők elitjét sikerült átcsábítani - olyan fiatalokat, akik jobb képességű-
ek voltak, mint a korábbi évek szakközépiskolás diákjainak átlaga - , a kilencvenes évtizedben fokozatosan 
javult a tanulók képesség szerinti összetétele, és ennek következtében javultak a lemorzsolódási mutatók is. 
1999/2000 körül a kérdéses két iskolatípusba jelentkező fiatalok képesség szerinti eloszlása - épp a kilenc-
venes évek szelekciós tendenciáinak következtében - olyan távol került egymástól, hogy a felső képességtar-
tományba tartozó, korábban szakmunkásképzőbe jelentkező diákok átvándorlása a szakközépiskolákba már 
erősen lerontotta a szakközépiskolás diákok átlagos képességszintjét. Ennek tulajdonítható az, hogy a szak-
középiskolákban megnőtt a lemorzsolódási arány. Az a tény, hogy eközben a szakmunkásképzőkben nem 
romlik tovább a lemorzsolódási adat, vagy annak tulajdonítható, hogy az oda iratkozó tanulók képesség 
szerinti szóródása az ezredfordulóra kicsi lett, vagy pedig annak, hogy a szakközépiskolákba való átvándor-
lás már nemcsak a korábban potenciális szakmunkásképzősök felső képességtartományából történik, hanem 
egyaránt a középső és az alsó képességtartományból is. A szakközépiskolába jelentkezők lemorzsolódási 
mutatójának hirtelen romlásához az is hozzájárulhatott, hogy a középfokú beiskolázás előtt álló 15 éves 
kohorsz létszáma 1996/1997-től meredeken csökkenni kezd (1996 és 1999 között 180 ezer főről 120 ezerre 
esik vissza), és ennek következtében a sokak által kívánatos beiskolázási célpontnak tekintett szakközépisko-
lák válogatási kedve is csökkenni kezd. Az iskola költségvetésének fenntartása érdekében a rosszabb képes-
ségű tanulókat is felveszik. Ez a körülmény is tükröződik abban, hogy a négy évvel később - az iskola 
befejezésekor - mért lemorzsolódási mutató 2000-től meredeken emelkedni kezd. 
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10. ábra 
Az adott évben beiskolázottak közül három évvel (szakmunkásképzés), illetve négy évvel 

(szakközépiskola + gimnázium) később lemorzsolódottak aránya* 
(százalék) 

Százalék 

1990 1995 2000 2005 

Százalék 

* Az iskola befejezésének évéhez rendelt adatok. 
Forrás: OM. Statisztikai Tájékoztató. Oktatási Évkönyv. 2003/2004. Budapest, 2004. 

zésünk szerint arról van szó, hogy a tudásigényes ágazatok olyan szakmunkaigényt tá-
masztanak, aminek az érettségivel rendelkező - jobb munkakultúrával rendelkező - szak-
képzett fiatalok tudnak inkább eleget tenni. Ez az oka annak, hogy - bár magasabb bérért 
alkalmazhatók, mint a velük összehasonlítható szakmájú, szakmunkás végzettségű fiata-
lok - mégis inkább őket keresik a munkaadók. A váltás természetes módja a gazdaság 
nagy szerkezeti átalakulásának. Ahogy 50 évvel ezelőtt egy lovaskocsi hajtója akár írás-
tudatlan is lehetett, úgy 20-30 évvel ezelőtt egy teherautósofőr tipikusan nyolc osztályt 
végzett ember volt (ez kellett ugyanis a jogosítvány megszerzéséhez); mára pedig egy 
teherautó sofőrjétől a munkáltatója egy sor olyan jártasságot is megkövetel - a fuvarok 
pontos nyilvántartását, üzleti partnerekkel való kapcsolattartást stb. - , amely a szaktudás 
mellett egy magasabb küszöbértéket elérő kulturáltsági szintet (magyarán: érettségit) is 
feltételez. 
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Felsőfokú képzés 

A felsőfokú expanzióval kapcsolatban még több és erőteljesebb kritika fogalmazódott 
meg. Sokakban igen komoly gyanút ébresztett a magyar felsőoktatásnak az a hatalmas 
mennyiségi fellendülése, amit a kilencvenes évek eleje óta folyamatosan tapasztalhattunk 
- mondván, hogy ilyen gyors és nagymértékű expanzió (11. ábra) csakis az oktatás 
minőségének a rovására mehetett végbe. 

11. ábra 
Felsőfokú tanintézetbe, elsőévesként, nappali tagozaton beiratkozottak száma, 

a mindenkori 18 éves korcsoport létszámára vetítve, 1970-2003 
(százalék) 

Százalék 

Ez a bírálat - az egyetemi szféra jellegzetes panaszait visszhangozva („romlik a gye-
rekanyag") - egyoldalúan a piaci jelzéselmélet platformjára helyezkedve, kétségbe vonja 
azt, hogy a felsőfokú képzésbe frissen beiskolázott fiatalok a képzés révén valamilyen új 
(és a munkaerőpiacon hasznosítható) tudáshoz jutnak. Noha a jelen sorok íróinak nincs 
sok illúziója a hazai felsőfokú képzés színvonalát illetően, mégis azt kell mondaniuk, 
hogy e kérdés eldöntése alapvetően a piaci szereplők - a felsőfokú képzésre jelentkező 
fiatalok és későbbi munkáltatóik - dolga. Mint az újabb mérési eredmények (.Kertesi-
Köllő [2001], Kézdi [2002], [2004]) sugallják, a szóban forgó befektetés még ma is 
jövedelmező vállalkozás. Ez pedig - ha indirekt módon is - arról tanúskodik, hogy e 
befektetés gyarapítja a felsőfokon végzettek munkaerőpiacon hasznosítható tudását és 
növeli termelékenységüket. 

A közvetett bizonyítékok mellett azonban közvetlen evidenciákra is hivatkozhatunk 
annak alátámasztására, hogy a felsőfokú expanzió növeli a fiatalok piacon hasznosítható 
tudásszintjét (useful knowledge) ,32 Az OECD 20 országra és a 16-64 év közötti populáci-
óra kiterjedő nemzetközi felnőtt írásbeliség-vizsgálata (IALS) - amely kutatásban Ma-
gyarország is részt vett (1998-ban) - igen alkalmas mutatókat szolgáltat arra nézve, hogy 
egy ország népessége az életben valóban hasznosítható tudás tekintetétében milyen szintű 
képességekkel rendelkezik. 

Az írásbeliség-vizsgálat alapvetően a szövegértési jártasságok mérését tűzte ki célul. 

32 Lásd ezzel kapcsolatban: Mokyr [2002], 
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A tesztekben három különböző szövegtípust tartalmazó feladat szerepelt: prózai szöve-
gek, dokumentum típusú szövegek és kvantitatív típusú szövegek. Mivel a különböző 
feladatok sikeres megoldásához jellemzően más-más képességek szükségesek, a három-
fajta teszt eredményeit külön-külön értékelték. Az egyes teszteken elért eredményeket öt 
osztályba sorolták. 

„Az első szinten levők képességei a mindennapi élet támasztotta legalapvetőbb felada-
tok megoldására is alig elegendők, számukra például nagy valószínűséggel az is nehézsé-
get okoz, hogy egy gyógyszeres dobozon található útmutatás alapján a megfelelő adago-
lást értelmezzék. A második szinten egyszerűen megjelenített, világosan elkülöníthető 
egységekbe rendezett szövegen kell az egyénnek nem túlságosan komplex műveleteket 
végrehajtania. Ezen a szinten a válaszadók valószínűleg jól működő »túlélési techniká-
kat« fejlesztettek ki hiányosságaik elfedésére, de feltételezhetően a munkájuk elvégzésé-
hez szükséges újabb ismeretek elsajátítása már nagy nehézségeket jelent számukra. A har-
madik szint az, amelyet a mindennapi életben való boldoguláshoz szükséges képességek 
alapszintjeként definiálhatnánk. A negyedik és ötödik szinten a feleletadóknak magasren-
dű információfeldolgozási képességekről kell tanúbizonyságot tenniük."33 

A teszteredmények ötfokozatú skáláját háromfokozatúra egyszerűsítettük (1-2. foko-
zat = igen primitív; 3. = modern társadalomban minimálisan szükséges; 4-5. = magas-
rendű információfeldolgozási készségek), és megvizsgáltuk, hogy az 1998-ban 25-59 
éves korcsoporton belül a felsőfokú végzettséggel rendelkező különböző életkorú cso-
portok hogyan oszlanak meg e három fokozat között. Az eredményeket a 6. táblázat 
tartalmazza. 

Az adatok egyértelműen cáfolják a szkeptikusok aggodalmait. A 25-29 éves korcso-
port - amelynek tagjai 1990-1995 körül léptek be a felsőoktatásba, amikor az expanzió 
már teljes gőzzel haladt előre - minden tekintetben jobb eredményeket produkál, mint az 
őt közvetlenül megelőző, szintén viszonylag fiatal, 30-39 éves korcsoport. Mivel az 
expanzió valóban azt jelenti, hogy egy „kezdeti" képességeit tekintve rosszabb átlagos 
készségszintű populáció kerül beiskolázásra ahhoz az állapothoz képest, amikor a kor-
csoport kisebb hányadát kitevő elitje tudott csak bejutni a felsőoktatásba, az a körül-
mény, hogy az expanzió révén bekerült populáció ennek ellenére jobb eredményeket ért 
el, mint a korábbi, jobb induló készségszintű, szűkebb elit, arról tanúskodik, hogy a 
képzés igenis fontos dolgokat tudott a fiatalokkal elsajátíttatni.34 Lehetséges, hogy ezek a 
diplomások a korábbi generációkhoz tartozóknál „műveletlenebbek" lesznek - ennek 
megítélése ízlés és személyes értékítélet dolga - , az azonban bizonyos, hogy a modern 
gazdaság munkaerőpiacán jobban megállják majd a helyüket. Tudásuk ilyen értelemben 
inkább tekinthető „hasznosítható tudásnak". 

Végezetül e szövegértési teszt eredményeit felhasználjuk egy gondolatkísérlet lefolyta-
tására. Az írásbeliség-vizsgálat képességszint szerinti megoszlásait alapul véve, valamint 
az 1990. és a 2001. évi népszámlálások iskolai végzettség szerinti megoszlásaira támasz-
kodva, megbecsüljük, hogy az iskolázási expanzió következtében - vagyis az összetétel 
javulása35 következtében - milyen mértékben nőtt meg a 20-59 éves korosztály egészé-
ben a valóban használható készségekkel rendelkezők (a 3./4./5. szinten levők) aránya. 

33 Tájékoztató anyag az OECD SIALS vizsgálatról. Kiss Árpád Országos Közoktatási Szolgáltató Intéz-
mény Értékelési és Érettségi Vizsgaközpontja, Budapest, 2001, kézirat. 

34 Pontosan ugyanilyen eredményeket látunk az érettségizett korcsoportok között is. 
35 Az összetétel változásából adódó hatást úgy mérjük meg, hogy közben nem állnak rendelkezésre tárgy-, 

illetve bázisidőszaki teszteredmények. Ennek hiányában a tárgy- és bázisidőpont közötti 10 éves intervallu-
mon belülről kell mérési teszteredményeket választani. Az ideális megoldás az volna, ha az intervallum 
közepéről - a mi esetünkben 1995-ből - lennének mérési eredmények. Az ideális megoldástól kényszerűen 
eltérve, 1998-ból származó teszteredményeket használunk. Ez némileg torzítja az eredményeket. 



656 Kertesi Gábor-Varga Júlia 

6. táblázat 
A felsőfokú végzettséggel rendelkezők megoszlása szövegértési szintek szerint, 

korcsoportonként* 
(százalék) 

Szövegértési szint 
25-29 30-39 40-49 50-59 

Szövegértési szint 
éves korcsoport 

Prózai típusú szövegértés 
1-2. 34,5 33,1 51,3 57,9 
3. 43,4 52,7 47,1 40,9 
4-5 . 22,1 14,2 1,6 1,2 
Összesen 100,0 100,0 100,0 100,0 

Dokumentum típusú szövegértés 
1-2 . 25,1 24,4 51,0 59,3 
3. 38,4 50,9 32,9 29,9 
4-5 . 36,5 24,7 16,1 10,8 
Összesen 100,0 100,0 100,0 100,0 

Kvantitatív típusú szövegértés 
1-2 . 14,1 20,2 13,7 35,9 
3. 24,2 31,8 47,8 29,0 
4-5 . 61,7 48,0 38,5 35,1 
Összesen 100,0 100,0 100,0 100,0 

* Az International Aduit Literacy Survey (IALS - nemzetközi felnőtt írásbeliség-vizsgálat) 1998. évi 
adatai alapján. 

7. táblázat 
A 3-5. szövegértési szinteket elérő népesség részaránya* 

A 3. /4. /5. szinteket elérő népesség becsült 
részaránya (százalék) 

Becslési eljárás prózai típusú dokumentum típusú kvantitatív típusú 

szövegértési teszt eredményei alapján 

1990** (1) 19,3 28,1 40,5 
2001** (2) 24,2 33,8 48,0 
Diff (3) = (2) - (1) 4 ,9 5,8 7,5 
Diff százalék (4) - [(2) - (1)]/(1) 25,6 20,5 18,4 

* Az International Aduit Literacy Survey (IALS - nemzetközi felnőtt írásbeliség-vizsgálat) 1998. évi 
iskolaivégzettség-specifikus megoszlásai, illetve az 1990. és a 2001. évi népszámlálások iskolai végzettség 
szerinti összetételadatai alapján becsülve a mindenkori 20-59 évesek korcsoportjában. 

* * Az adott népszámlálási év iskolai végzettség szerinti megoszlásával súlyozva. 

Ez a gondolatkísérlet azon az általánosan (minden országban) érvényes eredményen nyug-
szik, hogy az iskolai végzettség emelkedésével a magasabb szintű szövegértés gyakorisá-
ga is nő. A becslési eredményeket a 7. táblázat tartalmazza. 

Az eredmények igen jelentős javulásról tanúskodnak. A közép- és felsőfokú expanzió 
következtében a hazai munkaerő minősége radikálisan megújult: az 1990. évi bázishoz 
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képest mintegy 18-25 százalékpontos javulás következett be azon 20-59 éves korúak 
arányában, akiknek a képességei (teszteredményei) elérik azt a szintet, amelyet egy mo-
dern gazdaság munkaerőpiaca minimálisan megkövetel. 

Összefoglalás és következtetések 

Magyarország foglalkozási lemaradásának zöme abból adódik, hogy bajok vannak az 
alacsony iskolázottságú munkaerő foglalkoztatásával: az EU átlagához képest túl sokan 
vannak, és rosszabbul is foglalkoztathatók. Az alacsony iskolázottságúak magas aránya 
részben a korábbi iskolaszerkezeti sajátságokkal magyarázható, de legalább ilyen fontos 
ok az, hogy a nyolcvanas évek közepétől megtört az a hosszú távú trend, amely a hetve-
nes évek eleje óta évről évre folyamatosan csökkentette az egy születési évjáratból a 
nagyon alacsony (nyolc osztálynál, illetve szakiskolánál nem magasabb) iskolázottsági 
szinten megrekedt népesség arányát. A nyolcvanas évek közepétől mind a mai napig ez 
az arány nagyjából a 20 százalékos szinten stabilizálódott. Ennek az a valószínű magya-
rázata, hogy a középfokú expanzió beleütközött azokba a társadalmi rétegekbe, amelyek-
nek családon belüli tudásakkumulációja - a jelenlegi magyar közoktatási rendszer keretei 
között - már nem elegendő a középiskola sikeres elvégzéséhez. Ezt az évről évre újrater-
melődő 20 százalékos iskolázatlan tömeget a középfokú oktatás már csak úgy lenne ké-
pes felszívni, ha az alapfokú oktatás minőségileg megújulna, és a szegény néprétegek 
gyermekei számára is képes lenne minőségi szolgáltatásokat nyújtani. 

A kilencvenes évtized oktatási expanzióját igen pozitív fejleménynek tekinthetjük, hi-
szen e nélkül a hazai foglalkoztatás minden bizonnyal még alacsonyabb szinten állna. 
A munkaerő-piaci tapasztalatok azt mutatják, hogy az iskolázott fiatal munkaerő kíná-
latának jelentős növekedése a gazdaság átalakulását követte. Az iskolázási expanzió 
progresszív hatását bizonyítja az is, hogy az 1990. évi bázishoz képest jelentősen nőtt 
a 20-59 éves korcsoporton belül azoknak az aránya, akiknek a képességei (teszteredmé-
nyei) elérik azt a szintet, amelyet egy modern gazdaság munkaerőpiaca minimálisan 
megkövetel. 

A hazai iskolarendszer (és foglalkoztatáspolitika) valódi nagy gondja nem a túlzott 
iskolai expanzió, hanem az alul levők krónikus iskolázatlansága. Sokan vannak az isko-
lázatlanok, és a gazdaság szerkezeti problémái miatt nehezen is foglalkoztathatók. Ma-
gyarország kirívóan nagy foglalkoztatási lemaradása döntően erre vezethető vissza. Az 
okokat teljes mélységében nem ismerjük. A szükséges kutatási irányok azonban eléggé 
világosak: mindenekelőtt az ő foglalkoztatási helyzetüket meghatározó összefüggéseket 
kell jobban megértenünk. 
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Függelék 

1. Lemorzsolódási arányok becslése állományi adatokból 

Mivel egy-egy évjárat iskolai pályafutását végigkísérő longitudinális megfigyelések nem 
állnak rendelkezésre, ezért azt csak közelítő módszerrel - az egymást követő évek ke-
resztmetszeti adataiból - tudjuk rekonstruálni. A főszöveg 7. ábráján az 1983/84. tanév-
ben beiskolázott kohorsz iskolai pályafutását ezzel a módszerrel rekonstruáltuk. A szá-
mítások során évfolyamszintű létszámadatokat, évismétlő diákok évfolyamonkénti adata-
it, illetve a különböző iskolatípusokban továbbtanulók arányára vonatkozó adatokat hasz-
náltunk fel.36 

36 1983/84 és 1990/91 között: létszám- és évismétlőadatok évfolyamonként. 1990/91: az általános iskolát 
befejezők továbbtanulási aránya a különböző középfokú iskolatípusokban. Évfolyamonkénti létszám- és 
évismétlőadatok a szakiskolákban (1991/92-1992/93); a szakmunkásképző iskolákban (1991/92-1993/94); 
a szakközépiskolákban és a gimnáziumokban (1991/92-1994/95). Az 1994/95-ben érettségizettek közül a 
felsőfokon továbbtanulók aránya. 
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Először a rendelkezésre álló évfolyamonkénti létszámadatok (N) és az évfolyamon-
kénti évismétlők számára (R) vonatkozó adatok segítségével meghatároztuk a tovább-
haladó diákok számát (C), majd megbecsültük a továbbhaladó (c = continue), az évis-
métlő (r = repeat), illetve a lemorzsolódó (d = drop out) diákok évfolyamonkénti ará-
nyát. A tanéveket t alsó indexszel {t = 1, 2, 3, ...), az évfolyamokat k felső indexszel 
{k = 1, 2, 3, ...) jelölve,37 a í-edik év £-adik évfolyamáról a (t + l)-edik év (k + 1)-
edik évfolyamára továbbhaladó tanulók arányát a következőképpen kapjuk meg: 

k+1 _ <-r+l _ ' " f + i í-
N* N; 

A í-edik év k-adik évfolyamos tanulói közül a (r + l)-edik évben <?veí ismétlő tanulók 
aránya: 

j?k 

k _ " t + l  

1+1 ~~ Nf " 
A t-edik évben a ft-adik évfolyamos tanulók közül az iskolából kimaradt tanulók ará-

nya: 
_ Dr _ N, - (Cf+1 + Rt+{) _ ^ k+l k 

i ~ ^rir ~ ~~ 1 Vcí+1 " l " ' r+ l / -

Az így kiszámolt arányokat felhasználva rekonstruáltuk az adott kohorsz iskolai pálya-
futását. Az adatok nem tették lehetővé, hogy megkülönböztessük az évismétlőket az 
újonnan beiratkozottaktól. Ezért azt feltételeztük, hogy mindkét csoportban ugyanakkora 
az évismétlők, továbbhaladok és lemorzsolódottak aránya. Mivel az általános iskolát 16 
éves korukig (10 év alatt) el nem végzők befejezetlen általános iskolai végzettséggel 
kerülnek ki az iskolarendszerből, ezért 10 évig kísértük nyomon a kohorsz általános 
iskolai pályafutását, vagyis azt feltételeztük, hogy legfeljebb kétszer ismételhet évet va-
laki. Ha valaki kettőnél többször ismételne, akkor azt úgy vettük, hogy kimaradt az 
iskolából: 0 < t - k < 2. 

Az FI. ábrán látható folyamatábrán (gráfon) a t — 1 évben első évfolyamosként (k = 1) 
beiskolázott kohorsz létszámát egységnyinek (l-nek) vettük, és ennek és csakis ennek az 
évjáratnak az iskolai pályafutását követjük nyomon tíz éven keresztül. A gráf segítségé-
vel megvizsgálhatjuk, hogy az adott évjárat hányad része marad ki az általános iskolából, 
illetve hányad része végzi azt el 8, 9, illetve 10 év alatt. 

A gráf éleihez hozzárendeltük a továbbhaladok, illetve az évismétlők arányára vonat-
kozó információkat. A lemorzsolódók aránya ezekből az adatokból reziduumként meg-
kapható. A gráf éleit követve, a kiindulóponttól távolabbi pontokhoz többféle útvonalon 
juthatunk el. Ha arra vagyunk kíváncsiak, hogy az induló kohorsz hányad része jutott el 
egy adott pontba, akkor ezt a gráf éleihez rendelt megfelelő továbbhaladási, illetve évis-
métlési arányok szorzatösszegeiként kaphatjuk meg. 

Példáként tekintsük az induló korosztálynak (t = 1, k = 1) azt a részét, amely - mond-
juk - a 3. tanévben a 2. évfolyamra jutott el. Ők kétféle módon juthattak oda. 1. Egy részük 
évet ismételt a 2. tanévben (r2'), de a következő évben sikerrel továbbjutott a 2. évfolyam-
ra (c3

2). E tanulók száma: r]c]. 2. A kohorsz másik része sikerrel vette az akadályt a 2. 
tanévben (c\), de évet ismételt a 3. tanévben (r3

2). E diákok száma: c]r*. Az induló 
kohorszból a 3. tanévben a 2. évfolyamra eljutott tanulók aránya összesen nem más, mint 

37 / és k indexek külön futnak, és t < k. 
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e két szorzat összege: r2'c3
2 + c \ r l . Hasonló elv alapján határozhatjuk meg azt is, hogy az 

induló évjaratnak hányad része maradt ki az iskolából ezen a ponton. Azt már tudjuk, hogy 
a kiindulópontból hányan jutottak ide: r^c] + c \ r 2 -en. E tanulók egy része a 4. tanévben 
továbbjutott a 3. évfolyamra - (r\c] +c2

2r^)cl - , egy másik része viszont évet ismételt: 
{r\c] +clr^)r^. A maradék pedig kimaradt az iskolából: (r^c] + c\rl )[1 - (c\ +r4

2)]. 
Az általános iskolát az adott kohorszból befejezők számát ezután az 1990/9l-es to-

vábbtanulási arányoknak megfelelően osztottuk szét a különböző típusú középiskolák 
között. Majd az előzőkben ismertetett eljárást a továbbhaladok, évismétlők és kiesők 
arányának kiszámítására megismételtük a középfokú iskolatípusokban is, ismét azt felté-
telezve, hogy évet legfeljebb kétszer lehet ismételni. Aki ez alatt nem fejezi be az adott 
típusú középiskolát, kimarad az iskolából. Ebben az esetben sem tudtuk megkülönböztet-
ni az évismétlők és újonnan beiratkozottak csoportját, vagyis ismét csak azt feltételeztük, 
hogy mindkét csoportban egyforma arányú az ismétlés, a továbbhaladás és a lemorzsoló-
dás. A számítások azt az esetet is figyelmen kívül hagyják, hogy azok közül, akik kies-
nek az egyik típusú középiskolából (például gimnáziumból), visszakerülhetnek a nappali 
tagozatos iskolarendszerbe úgy, hogy egy másik típusú középiskolában (például szak-
munkásképzőben) újrakezdik tanulmányaikat. Ezért a lemorzsolódókra vonatkozó becs-
lések felső becsléseknek tekinthetők. 

2. Magyarország foglalkozási lemaradásának tényezőkre bontása 

Jelöljük F-fel a foglalkoztatási rátát, EU és M indexekkel az Európai Unió átlagának, 
illetve Magyarországnak az adatát, / '-vei az /-edik iskolai végzettséggel rendelkező mun-
kaerő foglalkoztatási rátáját, s'-vel pedig az illető végzettséggel rendelkező munkaerő-
kategória részarányát a népesség 25-64 éves korcsoportjában. A felbontás kétféle módon 
végezhetjük el: 

FEU ~ Fm = fM (sEU — sM) + . sEU (fEU — fM) 

= ^Lj/EU (SEU ~ S M ) + (/E£/ ~ f u )• 

Az első esetben - lásd a képlet első sorát! - a magyarországi iskolaivégzettség-specifi-
kus foglalkoztatási rátákat és az EU iskolai végzettség szerinti megoszlását vesszük ala-
pul a súlyozásnál, a második esetben - lásd a képlet második sorát - az EU átlagos 
iskolaivégzettség-specifikus foglalkoztatási rátáit és Magyarország iskolai végzettség sze-
rinti megoszlását. 

A főszöveg 4. táblázatában szereplő dekompozíciót az FI. táblázat adatainak felhasz-
nálásával végeztük el. 
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FI. táblázat 
A 25-64 éves fér f iak foglalkoztatási rátái és iskolai végzettség szerinti megoszlása 

Magyarországon és az Európai Unióban, 2001 

Foglalkoztatási ráta Népességen belüli arány 
Iskolai végzettség Európai Magyar - Európai Magyar-

Unió átlaga ország* Unió átlaga orszag 

Felsó' középiskolánál kevesebb 0 ,71 0 , 5 7 0 ,38 0,63 
Felső középiskola 0 ,82 0 , 7 5 0 ,39 0,22 
Felsőfok 0 ,88 0 , 8 4 0 ,23 0,15 
Együtt/Összesen 0 ,79 0 , 6 5 1,00 1,00 
Különbség 0 ,14 -

* Magyarország II. besorolás: felső középiskolai végzettségűek a gimnáziumban és szakközépiskolában 
(érettségit adó képzésben) végzettek. 

Forrás: az EU-országok foglalkoztatási adatainak forrása: OECD [2003ű], Statistical Annex Table D., a 
népesség végzettség szerinti megoszlásának forrása: OECD [2003b\. A Magyarországra vonatkozó adatok: 
a 2001. évi népszámlálás adatainak felhasználásával számított adatok. 
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K O C S I S V I K T Ó R I A 

A hálózatok közötti aszimmetria hatása a mobilszolgáltatók 
végződtetési díjára 

A cikk a mobiltávközlés és az arra jellemző kétirányú hozzáférés (hívásvégződtetés) 
aszimmetrikus piacát elemzi piacszerkezeti modellek segítségével. Megvizsgálja, hogy 
aszimmetrikus helyzetben a szabályozás által előírt költségalapú végződtetési díj 
jóléti szempontból kívánatos megoldás-e, s ha igen, milyen feltételek mellett. Az 1990-
es évek végén megjelent szimmetrikus piacot feltételező irodalomban található mo-
dellek fogyasztói hűséggel és a vállalatok eltérő költségszerkezetével való kiegészí-
tése révén arra az eredményre jutottunk, hogy a vállalatok bármely ársémája mellett 
sem a vállalatok egyensúlyi profitja, sem a jólét nem független a végződtetési díjtól. 
Vállalati szempontból a végződtetési díj az összejátszás eszköze lehet. A fogyasztói 
többlet szempontjából a belépéshez közeli helyzetekben a végződtetési költségnél 
magasabb, érett piacon a költségalapú vagy annál alacsonyabb végződtetési díj ked-
vezőbb.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: L11, L13, L51, L96. 

A cikk az utóbbi évtizedben dinamikusan fejlődő és ismét a szabályozás látókörébe kerü-
lő távközlés egyik területével, a mobiltávközléssel, azon belül is a hívásvégződtetés pia-
cával foglalkozik. A hívásvégződtetés piacáról a következőket kell tudnunk. A hálózati 
iparágak egy részének, mint például a távközlés, a gázellátás, az áramszolgáltatás, a 
vasúti forgalom vagy a légi közlekedés jellemzője, hogy korábban monopóliumként 
működtek. Az 1980-as években elkezdett deregulációs intézkedések bizonyos szegmen-
sekben (például a végső fogyasztóknak nyújtott szolgáltatások esetében) megindították a 
versenyt, más szegmensekben (például inputokban) viszont méretgazdaságossági okok 
miatt a piacon már bennlévő vállalatok monopolhelyzetben maradtak. A működőképes-
ség érdekében azonban a piacra újonnan belépő vállalatoknak használniuk kell a mono-
polizált szegmenseket. Az inputok ilyenfajta megosztását általánosan egyirányú hozzáfé-
résnek, a helyi vezetékes távközlés esetében hurokátengedésnek nevezik. 

Amikor minden szolgáltatást végző vállalat saját hálózattal rendelkezik, ami felett mo-
nopolpozíciója van, és azt a többi vállalatnak a megfelelő szolgáltatási minőség érdeké-
ben használnia kell, a hálózatok összekapcsolásáról, azaz kétirányú hozzáférésről - a 
mobiltávközlés esetében hívásvégződtetésről - beszélünk. Erre példa a mobiltávközlésen 
kívül a nemzetközi posta és távközlési szolgáltatások piaca. Míg ez utóbbi piacokon a 

* A szerző ezúton szeretne köszönetet mondani a hasznos észrevételekért Csorba Gergőnek, Forgó Fe-
rencnek, Gömöri Andrásnak és Maarten Janssennek, valamint az anonim lektornak. A cikk sokat hasznosí-
tott a Tinbergen Intézetben és a frankfurti Goethe Egyetemen tartott előadásokból. 

Kocsis Viktória, Budapesti Corvinus Egyetem, mikroökonómia tanszék és Tinbergen Instituut Rotterdam 
(e-mail: kocsis@tinbergen.nl). 
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vállalatok elkülönült piacokat látnak el, a mobiltávközlés esetében a vállalatok ugyan-
azon fogyasztókért versenyeznek. 

Mit jelent pontosan a mobiltávközlés területén a kétirányú hozzáférés, és annak milyen 
gazdasági következményei vannak? Tegyük fel, hogy/1 és B vállalat is rendelkezik saját 
fizikai hálózattal, és tudjuk, hogy egy A hálózathoz tartozó előfizető egy B hálózathoz 
tartozó elóTizetőt szeretne felhívni. Ez akkor lehetséges, ha a két vállalat hálózata össze 
van kapcsolva egymással. Miután megtörtént a hálózatok összekapcsolása, és egy A há-
lózatból indított hívás a B hálózatában végződik, a hívás végződtetésének a költsége a B 
vállalatot terheli. Vagyis, ha az A vállalat használja a B vállalat inputjait, a használat után 
díjat kell fizetnie. A hálózatok összekapcsolásáért, más néven a hívások végződtetéséért 
fizetendő díjat végződtetési díjnak nevezik.1 

A hívásvégződtetés három területét különböztetjük meg: mobilhálózatból mobilháló-
zatba (mobil-mobil), vezetékes hálózatból mobilhálózatba (vezetékes-mobil) és mobil-
hálózatból vezetékes hálózatba (mobil-vezetékes) menő hívásokat. A cikk kizárólag a 
mobil-mobil hívásvégződtetéssel foglalkozik. 

A mobiltávközlés GSM (900 MHz) és DCS (1800 MHz) piacára általában az oligopólium 
jellemző. Az EU 96/2 direktívája szerint a GSM standarddal országonként legalább két 
vállalatnak kell rendelkeznie, s a DCS standardra is több frekvenciát kell osztani. A frek-
venciaosztás szekvencialitása miatt a vállalatok különböző időpontokban léptek piacra, 
vagy bizonyos esetekben a működésüket nem egyszerre kezdték meg.2 Magyarországon 
1993-ban az állam egyszerre osztott ki két 900 MHz-es frekvenciát, amelyet a többségé-
ben Matáv tulajdonban lévő Westel 900 (azóta T-Mobile Magyarország) és a ma már 100 
százalékban Telenor tulajdonú Pannon GSM nyert meg. A két cég körülbelül egy időben 
kezdte meg működését, azonban a T-Mobile elsősorban a teljes lefedettség gyorsabb 
kiépítése és a készüléktámogatási program korábbi bevezetése miatt nagyobb előfizetői 
körre tett szert. 1999-ben 1800 MHz-es frekvenciára is szóló működési engedélyt kapott 
a brit Vodafone, majd a következő évben a két korábbi GSM szolgáltató, és a magyar 
mobiltávközlési piac azóta is három szereplővel működik. 

Az 1990-es évek végén a végződtetési díjat a vállalatok szabadon határozhatták meg, s 
az EU több országában felmerült a végződtetési díjban való összejátszás gyanúja.3 Ennek 
következtében és a regulációs törekvések összehangolásaként a távközlés egészén újfajta 
szabályozási keretrendszert alakítottak ki, aminek legfontosabb célja az európai verseny-
jog harmonizációja volt, figyelembe véve a következő szempontokat: minden országban 
le kell bontani a belépési korlátokat, és a fogyasztók helyzetének javítása érdekében 
intenzívebbé kell tenni a versenyt. Első lépésben országonként egy nemzeti hírközlési 
hatóság felállítását írták elő.4 A hatóság elsődleges feladata olyan piaci elemzések készí-
tése volt, amelyekben definiálja az érintett piacok körét, továbbá azon szempontokat, 
amelyek alapján egy vállalat az adott részpiacon jelentős piaci erőfölénnyel rendelkezik, 
valamint ilyen helyzetekben az állami szabályozás számára ajánlásokat fogalmaz meg. A 
hívásvégződtetés piacát a legtöbb országban az érintett piacok közé sorolták, és a vég-
ződtetési díj szabályozás alá került. 

1 A végződtetési díjat nagykereskedelmi vagy összekapcsolási díjnak is nevezik. 
2 Bár Nyugat-Európában és Közép-Kelet-Európában - főként a technológiaváltás időbelisége miatt - a 

mobilpiac jelenlegi szerkezetének kialakulása némileg eltért egymástól, az elemzés szempontjából fontosabb 
jellemzők hasonlók. A két régió közötti eltérésről részletesebben lásd Gruber [2001] és Gruber-Verboven 
[2001], 

3 Magyarországon lásd Gazdasági Versenyhivatal [2002], az EU-ban Valletti-Cave [1998] és az Egyesült 
Államokban Hausman [2002]. 

4 A legjelentősebb és Magyarországon is mérvadó európai távközlési hatóság a brit Ofcom (korábban 
Oftel). Az EU harmonizációval kapcsolatban lásd Ofcom [2003, 2004]. A nemzeti hírközlési hatóságokról 
lásd Geradin [2000], 
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A végzó'dtetési díjat Magyarországon 1997-ig ugyan hatóságilag szabályozták, 1998-
tól a vállalatok azt szabadon határozhatták meg. Az 1990-es évek végén a már említett 
európai szabályozási keretrendszer szellemében a kormány létrehozta a - mai nevén -
Nemzeti Hírközlési Hatóságot, amely érintett piacként nevezte meg a hívásvégződtetés 
piacát, s 2003 júliusától a jelentős piaci erőfölénnyel rendelkező szolgáltatók számára 
előírta a szabályozott végzó'dtetési díj használatát. Hosszabb eljárássorozat után 2005 
januárjától mindhárom szolgáltató megkapta a jelentős piaci erőfölénnyel rendelkező 
vállalat címet, s a mobil-mobil végződtetési díjat egy éven belül az úgynevezett hosszú 
távú előremutató különbözeti költségen alapuló (LRIC) módszer szerint kell meghatároz-
niuk. A módszer a költségalapú árazás egyik típusa, és mivel jelenleg a végzó'dtetési 
díjak magasabbak a költségeknél, végleges bevezetéséig a szabályozás átmeneti módsze-
re a végződtetési díj folyamatos csökkentését írja elő. 

Mindezen piaci jellemzők figyelembevételével a cikk az elméleti irodalomban használt 
több korlátozó feltevés együttes feloldására tesz kísérletet. A vállalatok szekvenciális 
piacra lépésének következtében kétféle aszimmetria is kialakult. A korábban piacra lépő 
(inkumbens) vállalat a hálózat gyorsabb kiépítése és a hűségakciók bevezetése révén 
nagyobb hírnévre tett szert, amelyet a későbbiekben fogyasztói hűségnek nevezünk. A ké-
sőbb piacra lépő (belépő) vállalat azonban az újabb technológia alkalmazása révén haté-
konyabban, így olcsóbban tud szolgáltatni. Mindezen hatásoknak piacszerkezeti modell-
be történő illesztésével a következő kérdésekre keresünk választ. Jóléti szempontból in-
dokolható-e a költségalapú végződtetési díj bevezetése, vagy megengedhető, hogy vala-
melyik vállalat attól eltérjen, s ha igen milyen irányban?5 

Mielőtt bemutatnánk a cikk fontosabb eredményeit, röviden ismertetjük az irodalom 
fejlődésének néhány fontosabb állomását. Az 1990-es évek végén, közel egy időben 
jelentek meg az első kétirányú hozzáféréssel kapcsolatos cikkek. Az Armstrong [1998] és 
a Lajfont-Rey-Tirolé [1998a] cikkek szerzői szimmetrikus piacon és egységes árazás 
mellett keresnek egyensúlyt. A piac szimmetriáját fogyasztói oldalon az azonos hívásidő 
iránti kereslet és a kiegyensúlyozott hívásminta, a vállalatok oldalán pedig az azonos 
költségszerkezet jelenti. A cikkek sokat idézett eredményei közé tartozik, hogy 1. lineá-
ris árazás mellett a végzó'dtetési díj az összejátszás eszköze lehet, mivel a percdíj a vég-
zó'dtetési díjban növekvő, és 2. nemlineáris árazás mellett a vállalatok profitja független 
a végzó'dtetési díjtól. Saját modelljük hívásvégződtetés szerinti árdiszkriminációra való 
kiterjesztését mutatja be a Laffont-Rey-Tirole [1998b] cikk, amelyben a szerzők megál-
lapítják, hogy a hívás célállomásától függő eltérő (kétrészes) árak mellett sem fordulhat 
elő összejátszás. 

Az egyensúly ugyanezen tulajdonságát erősítik meg fogyasztói heterogenitás mellett a 
Dessein [2004] és a Hahn [2004] cikkek, ahol a fogyasztók hívásidő iránti kereslete és a 
hívásmintája különböznek egymástól, s a fogyasztók egyes típusai akár ismeretlenek is 
lehetnek a vállalatok számára. 

A Carter-Wright [1999], [2003], de Bijl-Peitz [2002], [2004] és Peitz [2005] cikkek 
szerzői fogyasztói hűség és kétrészes árazás mellett keresnek egyensúlyt, továbbá meg-
vizsgálják, hogy egységes vagy aszimmetrikus végzó'dtetési díj bevezetése indokolt-e. 
Egységes végződtetési díj mellett a vállalatok általában a költségalapú díjat részesítik 
előnyben, azonban ha a végzó'dtetési díj nem egységes, mindkét vállalatnak megéri attól 
egyoldalúan eltérni. Amennyiben az erősebb fogyasztói hűséggel rendelkező inkumbens 
vállalat végzó'dtetési díja költségalapú, míg a belépő vállalatnak megengedjük, hogy attól 

5 A továbbiakban a költségalapú végződtetési díjra a nulla haszonkulcsot, a végződtetési költségnél na-
gyobbra a pozitív haszonkulcsot, az annál alacsonyabbra pedig a negatív haszonkulcsot tartalmazó végződ-
tetési díj kifejezetéseket is használni fogjuk. 



666 Kocsis Viktória 

eltérjen, a belépő vállalat és a fogyasztók helyzete javulni fog. A de Bijl-Peitz [2004] 
cikk röviden kitér az aszimmetrikus költségek esetére is, és szimulációk futtatásával a 
korábbival azonos eredményre jut. 

A cikk szempontjából legfontosabb írás az Armstrong által publikált tanulmány egy 
fejezete (.Armstrong [2002], 4.2.4. fejezet), ahol a szerző egységnyi fogyasztás melletti 
piacot vizsgál aszimmetrikus költségek és fogyasztói hűség mellett. Ezen feltevések mel-
lett Armstrong a következő eredményekre jutott. 1. A vállalatok eltérő végződtetési díj-
különbséget részesítenek előnyben. Továbbá, ha a fogyasztói hűség erős, csökkenő 
végződtetésidíj-különbség mellett az inkumbens vállalat és az iparág profitja is nő. Ekkor 
az inkumbens vállalat a kisebb díjkülönbség érdekében kompenzálni tudja a belépő vál-
lalatot. Nagy költségkülönbség mellett éppen fordított helyzet alakul ki, s a belépő válla-
lat képes kompenzálni az inkumbens vállalatot egy magasabb díjkülönbség érdekében. 2. 
A fogyasztói többlet az iparági profittal ellentétesen változik, míg 3. a jólét a végződte-
tési díj változásától független. 

Aszimmetrikus költségek és fogyasztói hűség feltételezésével ez a cikk a következő 
fontosabb eredményekre jut: lineáris kereslet mellett, a vállalatok ársémájától függetle-
nül, már nem igaz sem a jólét, sem a profit végződtetési díjtól való semlegessége, így a 
végződtetési díj az összejátszás eszköze lehet. A belépéshez közeli, azaz jelentősen aszim-
metrikus helyzetekben a végződtetési költségnél magasabb, érett, kevésbé aszimmetrikus 
piacon a költségalapú vagy annál alacsonyabb végződtetési díj a kedvezőbb a fogyasztók 
szempontjából. 

A cikk felépítése a következő. Az első részben ismertetjük a modell alapfogalmait, és 
az egységnyi fogyasztás modelljét kiterjesztjük a hívásidő iránti lineáris kereslet és line-
áris árazás esetére. Ezután kétrészes árazás melletti egyensúlyt keresünk. Végül - egy 
rövid gondolatkísérlet erejéig - a bemutatott modellek segítségével megpróbáljuk értel-
mezni a magyar piacon megfigyelhető jelenségeket. A cikk végén összefoglaljuk az ered-
ményeket. 

A lineáris árazás modellje 

Mint a bevezetésben rámutattunk, a vállalatok piacra lépése vagy működésük megkezdé-
se többnyire nem esett egy időbe. Ennek következtében a korábban piacra lépő (inkumbens) 
vállalat általában a gyorsabb hálózatépítés, a bevezetett márka és a széleskörűen kiépített 
disztribúciós hálózat következtében nagyobb hírnévre tett szert. A hírnevet a modellké-
szítés nyelvére úgy fordíthatjuk le, mintha azon fogyasztók, amelyek az inkumbens vál-
lalatot választják, pótlólagos - hálózatfüggő - hasznosságot érnének el. Ekkor a fogyasz-
tó csak abban az esetben választja a kisebb hírnevű (belépő) vállalatot, ha az alacsonyabb 
árat kínál, és az ebből adódó nettó többletkülönbség nagyobb, mint a kevésbé jó hírnevű 
szolgáltató választásával járó hasznosságvesztés. 

A pótlólagosan nyerhető haszon megközelítés visszavezethető az átváltási költségek 
problémájára is. Amennyiben egy fogyasztó hálózatot kíván váltani, költségekkel kell 
szembenéznie. Ilyen költség például a hálózatváltás adminisztratív díja, a hűségnyilatko-
zat ellenében kapott készüléktámogatás megtérítése vagy a telefonkészülékek kódolása 
miatt új készülék vásárlása. Átváltási költségek jelenlétében a fogyasztó csak akkor vá-
laszt új hálózatot, ha a hálózatváltás költsége kisebb, mint a kedvezőbb árral nyerhető 
fogyasztásból származó többletkülönbség. Az irodalom e helyzetet a fogyasztói hűség 
problémájának nevezi. 

A szekvenciális belépés a később piacra lépő vállalat számára is előnyös lehet. Mivel 
az iparágra jellemző a technológia dinamikus fejlődése, a belépő vállalat korszerűbb 
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technológia bevezetésével hatékonyabban, alacsonyabb költségek mellett tudja kiszolgál-
ni a fogyasztókat. A szekvenciális piacra lépés két ellentétes hatású következményét 
együtt kezeljük ebben a cikkben. 

A következő két fejezetben feltesszük, hogy a fogyasztók keresleti görbéje lineáris. Az 
első fejezetben a vállalat egységes lineáris árat határoz meg profitmaximalizálásához. Az 
egységes árazás azt jelenti, hogy a vállalat nem különbözteti meg a hívások árát a vég-
ződtetés iránya szerint, azaz a hálózaton belüli és a hálózatok közötti hívások ára azonos. 
A lineáris árazás szerint a fogyasztó csak a hívásidő után, annak lineáris függvényében 
fizet, amelyre példa az ún. pre-paid vagy kártyás csomag. 

A fejezetben először megfogalmazzuk az általunk használt alapvető fogalmakat és fel-
tevéseket, majd választ a keresünk következő kérdésekre. Milyen feltételek mellett léte-
zik egyensúly a piacon? Lehet-e a végződtetési díj az összejátszás eszköze hasonlóan szim-
metrikus esethez? Mint látni fogjuk, lineáris árazás mellett az elsőrendű feltételek negyed-
fokúak, ezért az egyensúlyra vonatkozó következtetések szimulációkból származnak. 

Költségstruktúra 

Tegyük fel, hogy a piacon két vállalat működik, jelölje 1 az inkumbens és 2 a belépő 
vállalatot, amelyek mindegyike rendelkezik a működéshez szükséges infrastruktúrával. 
A vállalatok egyetlen szolgáltatást kínálnak, s horizontális termékdifferenciálást feltéte-
lezve a [0, 1] terméktérben, egységnyi hosszúságú egyenesen versenyeznek a fogyasztó-
kért.6 Tegyük fel, hogy a szolgáltatások maximálisan differenciáltak, azaz a vállalatok a 
terméktér két végpontján helyezkednek el (JC, = 0, x2 = 1). 

A vállalatok háromféle költségtípussal szembesülnek. 
1. Az előfizetők számától és a hívásidőtől független költségek: a frekvenciaengedély 

díja és a hálózat kiépítésével és bővítésével kapcsolatos költségek, amelyeket a cikk 
során - mivel elsősorban beruházási kérdésekben érdekesek - elsüllyedt költségként ke-
zelünk. 

2. Az előfizetők számától függő, de a hívásidőtől független költségek: Az /-edik válla-
lat fogyasztók kiszolgálásával járó költségét jelölje f., és az általánosság megszorítása 
nélkül tegyük fel, hogy ez a költség mindkét vállalat számára azonos, fx = f2 = f . 

3. Hívásidőtől függő költségek: jelölje ci0 az /-edik vállalat számára egyperces telefon-
hívás indításakor felmerülő átlagköltséget, c.T pedig a hívás végződtetésének átlagköltsé-
gét. Az egyszerűség kedvéért tegyük fel, hogy a hívás indításának és végződtetésének az 
átlagköltsége azonos nem negatív konstans, ci0 = ciT = c? >0 . 

Jelölje Ac = c2 - cí. A két vállalat hívásidővel kapcsolatos költsége legyen különböző, 
s legyen a belépő vállalat hatékonyabb: 0 < < azaz Ac < 0. 

6 A kétirányú hozzáférés piaca egy speciális modellcsaládra, nevezetesen a horizontális termékdifferenci-
álás melletti árversenyre épít. Az egyszerű Bertand-árversennyel szemben horizontális termékdifferenciálás-
ra azért van szükség, mert ezáltal könnyebben értelmezhetővé válik a vállalatok eltérő árazási sémájának 
hatása a piaci részesedésekre, és azon keresztül a profitra és a jólétre, továbbá aszimmetrikus helyzetekben 
is magyarázni tudjuk a piacon megfigyelhető megosztott piaci egyensúly létezését és tulajdonságait. A fel-
adatokat a Hotelling-modell alapján írjuk fel és oldjuk meg (lásd Hotelling [1929]). 
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Végződtetési díj 

A végződtetési díj a hálózatok összekapcsolásával járó díj. A vállalat számára a saját 
hálózatában végződő hívásokra jutó díj bevételként, míg a másik hálózatban végződő 
saját hálózatából induló hívásaira jutó díj költségként jelentkezik. Az z-edik vállalat per-
cenként T. végződtetési díjat fizettet meg riválisával minden olyan hívás után, ami a 
hálózatában végződik, míg neki T. díjat kell fizetnie a j-tdik vállalat számára. Az elemzés 
megkönnyítése érdekében a fejezetben végig feltesszük, hogy a végződtetési díj előre 
meghatározott, s nem a vállalatok döntési változója. Jelölje a továbbiakban AT = r 2 - T, . 

Mindezek alapján felírhatjuk az egyperces hívás átlagköltségét attól függően, hogy az 
mely hálózatban végződik. Amennyiben egy hívás a vállalat saját hálózatában végződik 
(ion-net hívás), a hívás indításának és végződtetésének a költsége is az adott vállalatot 
terheli; jelölje az z-edik vállalat számára egyperces saját hálózatban végződő hívás teljes 
átlagköltségét ci = 2c;°. Amennyiben egy z-edik hálózatból induló hívás a y-edik vállalat-
nál végződik (hálózatok közötti vagy ojf-net hívás), akkor az z-edik vállalat költsége 
cf +T ha pedig egy y'-edik hálózatból induló hívás végződik az i-tdik vállalatnál, akkor 
az i-tdik vállalat költsége c,°. 

Kereslet 

A vállalat megszámlálhatóan sok fogyasztót kíván kiszolgálni. Minden egyes fogyasztó 
egy kétlépcsős problémát old meg: az első lépésben csatlakozik valamelyik hálózathoz, a 
második lépésben pedig eldönti, hogy mennyi ideig telefonál. 

A fogyasztók homogének abból a szempontból, hogy minden egyes fogyasztó a ter-
mék elfogyasztásával azonos v0 bruttó többletet és azonos fogyasztásfüggő u(q) hasznos-
ságot ér el. Másrészről a fogyasztók heterogének, különböző a priori preferenciájuk van 
a szolgáltatással kapcsolatban: többre értékelik az ízlésükhöz közelebbi szolgáltatást. 
Jelölje x a fogyasztó jellemzőjét (elhelyezkedését) a [0, 1] terméktérben, és tegyük fel, 
hogy ott a fogyasztók egyenletesen oszlanak el. Mivel az egyes fogyasztó preferenciája 
(elhelyezkedése) valamilyen szempontból eltér a vállalatok által kínált szolgáltatás jel-
lemzőjétől (vállalatok elhelyezkedésétől),7 a fogyasztónak a vásárlás érdekében t > 0 
„utazási egységköltséget" kell fizetnie. Az utazási költség nem más, mint a fogyasztó 
abból származó hasznosságvesztesége, hogy nem az ízlésének leginkább megfelelő ter-
méket vásárolja meg. Feltesszük, hogy t azonos minden fogyasztó számára, és a teljes 
utazási költség az egységköltség lineáris függvénye. 

Ennek megfelelően az x pontban elhelyezkedő fogyasztó teljes hasznossága, ha az z-
edik vállalattól vásárol: 

v0-t\x-xi\ + u{q) - p,q, 

ahol 
1. a vQ fix többlet elégségesen nagy ahhoz, hogy minden fogyasztó vásároljon egy 

előfizetést, azaz 

pl+p2-t(fll + p2) . 
2 

2. a kifejezés második tagja a fogyasztó által fizetendő teljes utazási költséget méri, 

7 Kivéve azt a két fogyasztót, aki az egyenes egy-egy végpontján helyezkedik el. 
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hiszen az x jellemzővel rendelkező (elhelyezkedésű) fogyasztó az x-ben elhelyezkedő 
vállalatig | x - x t | távolságot „utazik"; 

3. a [3. azon pótlólagos hasznosságot jelenti, amelyet a fogyasztó akkor ér el, ha az i-
edik vállalathoz csatlakozik. Legyen /? = /?, -/?2 > 0, azaz az 1. (inkumbens) vállalatnak 
nagyobb a hírneve a piacon. E szerint b a fogyasztói hűség mértéke; 

4. Pi > 0 az /-edik vállalat által meghatározott, a hívás irányától függetlenül azonos 
árat jelöli; 

5. u(q) pedig a q mennyiségű fogyasztásból származó hasznosság. A hasznosságfügg-
vényről feltesszük, hogy azonos minden fogyasztó számára, és a számítás egyszerűsítése 

2 
érdekében, a következő alakban felírható másodfokú függvény: u(q) = q-^~. Ennek 

megfelelően a fogyasztó keresleti függvénye lineáris: q(p) -1 - p. 
A fogyasztó kétlépcsős feladatát visszagöngyölítéssel oldhatjuk meg. A fogyasztó a 

második lépésben adottp ár mellett a fogyasztás, azaz a hívásidő nagyságáról (q) dönt. A 
fogyasztó fenti tulajdonságai miatt a fogyasztásból származó nettó többlet a következő: 

/i \2 
v(p) = max{u(q) - pq] = — . 

i 2 

A fogyasztó az első lépésben hálózatot választ. A hálózatválasztás a Hotelling-modell-
ben megszokott logika szerint működik. Mivel a fogyasztók egyenletesen oszlanak el a 
terméktérben, annak érdekében, hogy meghatározhassuk a vállalatok piaci részesedését, 
meg kell találnunk azt a fogyasztót - jelölje a - , aki közömbös a vállalatokkal szemben. 
Az a elhelyezkedésű fogyasztó közömbös a két vállalattal szemben, ha 

v0 - ta + tp + v(pt) = v0 - í(l - a) + v(p2), 

amiből a az első vállalat piaci részesedése: 

a(P\ >Pi)= ]~y~ + Ö"[v(P, ) - Hp2)] , 

ahol CT = 1/2í a helyettesítés mértéke. Az /-edik vállalat piaci részesedése 0 < a, < 1, és 
+a2 = 1. Jelölje ql = q(Pi) és v( = v(pt), és legyen a továbbiakban 

l±P / a i = + ° ( v i ~ v y ) ' 

ahol a (5 előtt szereplő felső előjel az inkumbens, az alsó pedig a belépő vállalathoz 
tartozik. 

Tegyük fel továbbá, hogy érvényesül a kiegyensúlyozott hívásminta, azaz egy fogyasz-
tó éppen annyi hívást indít, amennyit fogad, melynek - a homogén kereslet feltevésével 
együtt - következménye, hogy az adott hálózatból a másik hálózatba indított hívások 
aránya megegyezik a másik vállalat piaci részesedésével. 

Legyen továbbá 5 = (pv p2) a vállalatok egy stratégiaprofilja! Ezen stratégiaprofil mellett 
a teljes nettó fogyasztói többlet a következőképpen definiálható: 

CS(s) = a1vl + a2v2 + D(a}), 

ahol D(á) az abból származó átlagos hasznosságveszteséget méri, ami az a priori prefe-
renciák és a vállalatok által kínált szolgáltatások különbségéből fakad. A D(-) függvény a 
fogyasztók és a vállalatok közötti távolságból származó átlagos utazási költség, ami bár-
mely a piaci részesedésre: 

D(a) = — 
2 cr 

a .. .1-a 
a— + ( 1 - a ) 

2 2 
J _ 
2cr 

a2 +(l-ay 
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Piaci egyensúly és tulajdonságai lineáris árazás mellett 

Mielőtt felírnánk a vállalatok profitmaximalizálási feladatát, tekintsük az 1. ábrát, amely 
a vállalatok pénzmozgásait ábrázolja. 

1. ábra 
Vállalatok bevételei és költségei 

1. HÁLÓZAT 2. HÁLÓZAT 

Az ábra tartalmaz minden olyan változót, melyet a cikk a kétrészes árazás esetében is 
használ. Kétrészes árazás mellett az z-edik vállalathoz csatlakozó (ott előfizető) fogyasz-
tónak a p. percdíj mellett előfizetés-függő m. díjat is fizetnie kell, amely szintén a vállalat 
döntési változója. Lineáris árazás esetén m. = 0, exogén adottság. 

Mivel feltettük, hogy érvényesül a kiegyensúlyozott hívásminta, az a. piaci részesedé-
sű z-edik vállalat hálózaton belüli hívásainak aránya a f , a hálózatok közötti hívások 
aránya pedig a .a . lesz. 

Mindezek alapján az ábráról leolvasható az z-edik vállalat a profitfüggvénye: 

ir,(5) = a,[(/?,. - ci)ql - / ] + «,.«.[(t, -c°i)qj - ( t ; - c,°)?,-]. (1) 
hívásidőből származó profit végződtetési profit 

Az z-edik vállalat az (1) profitfüggvényt maximalizálja saját ára szerint, miközben az 
egyensúlytól megköveteljük, hogy arra a következő tulajdonságok teljesüljenek: 

0 < A < I 
0 < a ¡ < 1, ¿ = 1,2. 
0 < 7T¡. 

A feladat megoldása során Nash-egyensúlyt keresünk.8 

Szimmetrikus piacon alacsony végződtetési haszonkulcs és gyenge helyettesítés mel-
lett mindig létezik egyensúly, amely egyetlen és szimmetrikus. Az egyensúly szimmetri-
ájának köszönhetően a végződtetési profit mindig nulla, így az egyensúlyi ár csak a 
forgalomból származó bevételtől és a vállalat piaci részesedésétől függ. Aszimmetrikus 
költségek és fogyasztói hűség mellett viszont az egyensúly nem szimmetrikus, hiszen ha 
a vállalatok azonos árakat választanak, a hatékonyabb vállalatnak megéri a másik vállalat 
ára alá menni. Ennek oka, hogy az árcsökkenés ugyan növeli a hívástúlcsordulás mérté-
két,9 de annak a profitra gyakorolt negatív hatása kisebb, mint a nagyobb piaci részese-

8 A Nash-egyensúlyt a Vega-Redondo [2003] könyv 39. oldalán leírtak alapján használjuk. 
9 Hívástúlcsordulásról akkor beszélünk, ha a vállalatnak az alacsonyabb ára miatt több hívása végződik a 

másik hálózatában, mint amennyi hívása a másiknak az övében. 
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déssel járó forgalomból származó profitnövekmény. Az aszimmetrikus kimenet egyik 
szélsőséges esete, amikor a hatékonyabb vállalat által választott egyensúlyi ár olyan ala-
csony, hogy a másik vállalat arra adott legjobb válasza mellett nem ér el egyetlen előfi-
zetőt sem, ezért kiszorul a piacról. 

Mivel az egyensúly nem szimmetrikus, a vállalatok egy előfizetőre jutó végződtetési 
profitja különböző nagyságú lesz. Emiatt az egyensúly meghatározását nehezíti, hogy a 
profitfüggvény második tagja az aa.q. szorzattól függ, amely lineáris keresleti görbe és 
az áraktól függő piaci részesedések miatt a vállalat árának ötödfokú függvénye. Ennek 
megfelelően a vállalat elsőrendű feltétele negyedfokú lesz, tehát reakciófüggvénye több 
részfüggvényből tevődik össze, s emiatt a vállalatok reakciófüggvényei nem egyetlen 
pontban metszik egymást. Az egyensúlyhoz szükségünk van az első- és a másodrendű 
feltételek teljesüléséhez vagy ezzel analóg módon a reakciófüggvények következő két 
tulajdonságára: 

r(.) > 0 és 0 < / ( . ) < 1. 

A negyedfokú elsőrendű feltétel miatt nincs lehetőség az egyensúlyi árak zárt formá-
ban történő felírására, ezért a megoldáshoz szimulációkat futtattunk, és azokból követ-
keztettünk az egyensúly létezésére és tulajdonságaira. 

A szimulációk alapján megállapíthatjuk, hogy nagy végződtetési haszonkulcs és erős 
helyettesítés mellett nem létezik egyensúly, amely a szimmetrikus modell eredményeinek 
általánosabb megfogalmazása. 

Lineáris kereslet mellett előfordulhat, hogy valamelyik vállalat kiszorítja a másikat a 
piacról. Jelölje A' = v2 - v,. Amennyiben a nettó többletek különbségére igaz, hogy 

1 " P » \v P ^ 1 AV^ 1 + P v, — > v7 <=> A < — vagy v, + •J— > v, <=> A > —, 1 2a 2 2cr 1 2cr 2 2cr 2a 

monopolpiaci kimenet jöhet létre, s az első esetben az inkumbens, míg a második esetben 
a belépő vállalat marad az egyedüli szolgáltató a piacon. Mivel a belépő vállalat mindig 
alacsonyabb árat határoz meg, ezért a nála vásárló fogyasztók magasabb nettó többletet 
érnek el. Mivel A1 > 0, az első eset csak akkor fordulhat elő, ha P » 1, azaz a fogyasz-
tói hűség erős. A második eset pedig akkor, ha adott P mellett | Ar| elégségesen nagy, így 
p, jóval kisebb p -né l . Monopolhelyzet tehát csak szélsőséges esetben alakulhat ki, ezért 
mostantól kizárólag a megosztott piaci egyensúly tulajdonságaira fogunk összpontosítani. 

Az egyensúly tulajdonságainak vizsgálatát a következő ábrákon végezzük el, amelyek 
egyensúlyi helyzeteket mutatnak be különböző paraméterértékek mellett. Az ábrákon az 
egyensúlyi profitot (vállalati és iparági, rendre n v n2 és n = itx + n2), a fogyasztói több-
letet (CS) és a jólétet (W = n + CS) szerepeltettük különböző erősségű helyettesítés (cr, 
2. és 3. ábra), valamint adott fogyasztói hűség (P) és változó költségkülönbség (Ac, 4. és 
5. ábra) mellett. Az egyszerűség kedvéért feltesszük, hogy a vállalatok végződtetési díja 
költségalapú. 

Az egyensúlyi árak a helyettesítésben csökkenők, azaz minél erősebb a vállalatok kö-
zötti helyettesítés, annál kisebbek az árak, vagyis a helyettesítés erősödése fokozza a 
versenyt, és ennek következtében csökken a vállalatok profitja (2. ábra). Az inkumbens 
vállalat piaci részesedése csökken, mivel a fogyasztói hűség hatását elnyomja a helyette-
sítés és az abból fakadó árkülönbség hatása. Az árak csökkenése miatt a fogyasztói több-
let nő, és általában a jólét is növekvő (3. ábra). 

A hálózatok közötti aszimmetria mértékétől függetlenül az inkumbens vállalat maga-
sabb árat határoz meg, hiszen azzal fedezi a magasabb költségeket, valamint a fogyasztói 
hűség további lehetőséget teremt számára magasabb ár meghatározására. A két vállalat 
ára akkor és csak akkor azonos, ha a vállalatok szimmetrikusak. Minél erősebb a fo-
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2. ábra 
Egyensúlyi profit, növekvő o 

3. ábra 
Fogyasztói többlet és jólét, növekvő o 

cs w 

gyasztói hűség, és minél nagyobb a költségkülönbség, annál távolabb van az egyensúly a 
szimmetrikus esettől. Mivel e két tényezőnek az egyensúlyra gyakorolt hatása ellentétes, 
a továbbiakban ceteris paribus fogjuk a két tényezőt kezelni. Az ábrákon vékonyabb 
görbével a /3 = 0, a vastagabbal pedig a ¡3 = 0 ,5 értékekhez tartozó egyensúlyi értékeket 
tartalmazó görbéket illusztráltuk. 

A belépő vállalat profitja általában nagyobb, mint az inkumbensé, amely a költségek 
különbségéből és a fogyasztói hűség egymáshoz viszonyított nagyságából fakad. Adott 
fogyasztói hűség mellett, minél kisebb a költségkülönbség, annál nagyobb az inkumbens 
és annál kisebb a belépő vállalat profitja. A költségkülönbség változásának iparági profit-
ra gyakorolt hatása éppen az előbbi okok miatt szintén nem egyértelmű. Ha a fogyasztói 
hűség erősödik, az árak közötti különbség megnő, aminek hatására az inkumbens vállalat 
piaci részesedése és profitja csökken, a belépő vállalat profitja pedig megnő (4. ábra). 
Az iparági profithoz hasonlóan a fogyasztói többlet és a jólét változása sem egyértelmű, 
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4. ábra 
Egyensúlyi profit, csökkenő |AC| 

0,06 -

0,05 -

0,04 -

0,03 

0,02 -

0,01 -

0,00 
-0 ,05 -0 ,04 -0 ,03 -0,02 

ff, 03 = 0) 
ff, (P = -0 ,5 ) 

— ff, (0 = 0) 
- - M / í = 0,5) 

-0,01 0,00 

n (p = 0) 
ff (¿3 = 0 ,5) 

5. ábra 
Fogyasztói többlet és jólét, csökkenő | Ac 

0,48 

0,46 

0,44 -

0,42 -

0,40 

0,38 

0,36 
-0,05 -0 ,04 -0 ,03 

CS (¡5 = 0) 
CS (p = 0,5) 

-0,02 -0,01 

---- W(P = 0) 
- - - W(P = 0,5) 

0,00 

azonban megállapítható, hogy az iparági profit általában a fogyasztói többlettel ellentéte-
sen változik, s a kettő eredője lesz a jólét változása, mely jelentősen aszimmetrikus 
piacon az iparági profittal, kevésbé aszimmetrikus piacon a fogyasztói többlettel azonos 
irányban változik (5. ábra). 

A végződtetési díj hatása az egyensúlyra 

Hasonlóan az egyensúly létezésének bizonyításához, a végződtetési díj egyensúlyra gya-
korolt hatásának meghatározásához is a szimuláció módszerét használtuk. Az eredmé-
nyek illusztrálásához és a következtetések levonásához nézzünk meg egy példát! Rögzít-
sük az egyik vállalat végződtetési díját (mondjuk r,-t), és vizsgáljuk meg x , vagy azzal 
analóg módon Ar változásának egyensúlyra gyakorolt hatását! Legyenek a következő 
paraméterértékek adottak: c° =0,02, c2° =0,01, cr = 10, / = 0, r, = 0,02. 

Mint látható, az inkumbens vállalat végződtetési díja költségalapú. Változtassuk fo-
lyamatosan a másik vállalat végződtetési díját, és nézzük meg, hogy milyen hatása van 
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6. ábra 

Egyensúlyi árak, növekvő Ar 

0,12 -| 
0 ,11 

0,10 -
0 , 0 9 

0,08 
0 , 0 7 

0,06 
0 ,05 

0 , 0 4 -I 1 1 1 1 r 
-0,02 -0,01 0,00 

p;W = 0) 
•p'AP = 0) 

t 1 1 r 
0,01 0,02 

0 , 5 ) 
— p:(p = 0 , 5 ) 

0 , 0 3 0 ,04 0 ,05 

/>,*(£= 1) 
Pl (P = 1) 

7. ábra 

Fogyasztói többlet, növekvő Ar 

0 , 4 3 0 -| 

0 ,425 

0 , 4 2 0 

0 ,415 

0 , 4 1 0 

0 ,405 

0 , 4 0 0 -i 1 1 1 r 
-0,02 -0,01 0,00 

—i 1 1 1 1 1 1 r 
0,01 0 ,02 0 ,03 0 ,04 0 ,05 

1 Ar 

CS (P = 0) CS (p — 0 , 5 ) cs (P = 1) 

a változásnak az egyensúlyra! Vegyük észre, hogy ha AT = 0, akkor a végződtetési 
díjak egységesek, ha pedig AT = 0,01, akkor mindkét vállalat költségalapú végződteté-
si díjat alkalmaz! A következő ábrák növekvő Ar (vízszintes tengely) mellett a követke-
ző egyensúlyi értékeket mutatják: egyensúlyi árak (p.), a vállalatok profitja (n), ipar-
ági profit (k = 7il + k2), fogyasztói többlet (CS) és jólét (W). Egy ábrán belül a külön-
böző görbék eltérő fogyasztói hűség melletti egyensúlyi értékeket ábrázolnak. A nulla 
fogyasztói hűség melletti görbét pontozott, ennél nagyobb fogyasztói hűség Q3 = 0,5) 
melletti görbét szaggatott, és a legmagasabb érték (f3 = 1) melletti görbét folytonos 
vonallal jelöltük. 

Induljunk ki ismét az egyik speciális esetből! Fogyasztói hűség hiányában, ha A rnő, az 
egyensúlyi ár megnő, s ennek következtében csökken a fogyasztói többlet (6. és 7. ábra 
pontozott vonalai). A növekvő árak mögötti intuíció a következő. Ha AT megnő (azaz T2 

növekszik), az inkumbens vállalat adott piaci részesedés mellett nagyobb egy előfizetőre 
jutó végződtetési deficittel (vagy alacsonyabb végződtetési profittal) szembesül, ezért a 
teljes végződtetési vesztesége úgy csökkenthető, ha a piaci részesedések szorzata (a t a 2 ) 
lecsökken. Mivel a szorzat szimmetrikus piacon a legnagyobb, a szorzat a szimmetrikus 
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8. ábra 
Az inkumbens egyensúlyi profitja, növekvő Ar 

7T, (P = 0) nx (p = 0,5) (p = 1) 

9. ábra 
A belépő egyensúlyi profitja, növekvő Ar 

0,020 i 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 r 
-0,02 -0,01 0,00 0,01 0,02 0,03 0,04 0,05 

w, (P = 0) k. (p = 0,5) n2 (p = 1) 

10. ábra 
Az iparág profitja, növekvő Ar 

-0,02 -0,01 0,00 0,01 0,02 0,03 0,04 0,05 

7t(p = 0) 71 (P = 0,5) K(P = 1) 
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11. ábra 
Jólét, növekvő A1 

0,4590 i 

0,4585 -

0,4580 -

0,4575 -

0,4570 -

0,4565 A' 
- 0 , 0 2 -0 ,01 0,00 0,01 0,02 0,03 0 ,04 0,05 

W(P = 0) - W(p = 0,5) W(p= 1) 

egyensúlytól távolodva csökken, ami pedig - mivel az inkumbens piaci részesedése ki-
sebb, mint 1/2 - még magasabb piaci árral érhető el. A ¿»^/epo vállalat hasonlóan gondol-
kodik. Egyrészt csökkenteni szeretné az alacsonyabb árral járó hívástúlcsordulást és an-
nak költségét, amelyet az ár növelésével tud elérni. Mindezek eredményeként a belépő 
vállalat nagyobb hívásidőből származó profitot (kisebb végződtetési deficitet) ér el. 

A növekvő árak ellenére nagyobb Ar mellett a belépő vállalat ér el nagyobb és növekvő 
piaci részesedést és profitot, az inkumbens vállalat pedig a belépőnél alacsonyabb és Ar-
ben csökkenő profithoz jut (S. és 9. ábra pontozott vonalai). E szerint a vállalatok eltérő 
nagyságú AT-t részesítenek előnyben. 

Az iparági profit a belépő vállalat profitjával azonos irányban változik, emiatt a belépő 
vállalat a számára kedvezőbb, végződtetési költségnél magasabb végződtetési díj érdeké-
ben egy összegben kompenzálni tudja az inkumbens vállalat profitveszteségét (10. ábra). 

Eddig olyan helyzeteket vizsgáltunk, amelyekben csak a költségek aszimmetriája érvé-
nyesült, egyébként minden más paraméter azonos volt. Ha a fogyasztói hűség is jelen van 
a piacon, s adott végződtetési díjak mellett értéke növekvő (azaz időben közeledünk a 
belépéshez), továbbra is a belépő vállalat határoz meg alacsonyabb árat. Az inkumbens 
vállalat piaci ára adott AT és növekvő /3 mellett növekvő, a belépőé csökkenő, azaz nő az 
árkülönbség. Adott ¡3 mellett a vállalatok ára AT-ben csökkenővé válik, és ennek hatására 
már nemcsak az inkumbens, hanem a belépő vállalat és így az iparág profitja is csökkeni 
fog. A vállalatok ilyen, belépéshez közeli helyzetben egyöntetűen az alacsonyabb vég-
ződtetési díj kialakításában érdekeltek, azaz kevésbé érett piacon a végződtetési díj az 
összejátszás eszköze lehet. 

A jólét a fogyasztói többlettel azonos irányban változik (11. ábra), azaz jóléti szem-
pontból erős fogyasztói hűség mellett magasabb végződtetési díj, alacsony fogyasztói 
hűség, azaz kisebb aszimmetria mellett alacsonyabb végződtetési díj kívánatos. 

Terjesszük ki az előző modellt kétrészes árazásra! Ekkor a fogyasztónak minden időszak-
ban egyösszegű előfizetés-függő díjat, és azon felül minden egyes egyperces hívás után 
percdíjat kell fizetnie (tipikus példája ennek az úgynevezett post-paid vagy más néven 

Hálózatok összekapcsolása nemlineáris árazás mellett 
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előfizetéses csomag). Továbbra is a következő kérdésekre keresünk választ. Milyen fel-
tételek mellett létezik egyensúly? Milyen hatása van a végződtetési díjnak az egyensúly-
ra? A szimmetrikus modellekhez hasonlóan fennáll-e a profit végződtetési díjtól való 
semlegessége? 

Kereslet 

A fogyasztó hasznosság- és keresleti függvénye megegyezik az előző fejezetben bemuta-
tottakkal. Kétrészes árazás esetében az /-edik vállalat a következő ársémát kínálja: 

T.(q) = m. + p,q(p), 

ahol m. a fix díj ésp. a percdíj. Ennek megfelelően a fogyasztó teljes nettó többlete, ha az 
/-edik vállalattól vásárol, a következő: 

/"I \ 2 
w, = w(/?,.,m,.) = V(A) - mi = ^ m,. 

A nettó többlet ismeretében meghatározhatjuk a két vállalat iránt közömbös fogyasztó 
elhelyezkedését (a), és így az 1. vállalat piaci részesedését: 

v0 - ta +1/3 + w{p{,mx) = v0 -1( 1 - a) + w(p2,m2), 

amiből 

a(5) = l ± A + CT[v(p1)-/Wl - v ( p 2 ) + m2], 

ahol cr = l/2í a helyettesítés mértéke, s - (p{, mr pv m2) a vállalatok egy lehetséges 
stratégiaprofilja. Jelölje a továbbiakban qf =q(Pi) , v, =v(pt) és a . az /-edik vállalat 
nettó többlettől függő piaci részesedését: 

1 ± 
a i = + C7(w; - w . ) , 

ahol a ¡3 felső előjele az inkumbens, az alsó pedig a belépő vállalathoz tartozik. 
Adott s stratégiaprofil mellett a teljes nettó fogyasztói többlet a következő: 

CS(s) = axwl + a2w2 + D(ax), 

ahol D(a) továbbra is az a priori preferenciák és a vállalatok által kínált szolgáltatások 
különbségéből fakadó hasznosságveszteséget méri. 

Piaci egyensúly nemlineáris árazás mellett 

Az 1. ábra alapján felírható az /-edik vállalat profitfüggvénye (ebben az esetben mi > 0, 
a vállalatok döntési változója): 

7T,(s) = ai(s)[(pi - ci)qi + mi - f ] + ̂ ( ^ « / ^ [ ( r , . - c-)qj - (ry - c-)q,], 

amelyet a profitmaximalizálás egyszerűsítése céljából a következőképpen módosítunk: 

t r ( s ) = Oj [(p{ - c, )qt + v(. - w, - / ] + ot,ay [(r, - cf . - (ry - C- )qi ], (2) 
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ahol s = (pv wv p2, w2) a vállalatok egy módosított stratégiaprofilja. Jelölje a továb-
biakban nf = (r, - c(° )qj - (íj - cQ

i)qi az /-edik vállalat egy előfizetőre jutó végződtetési 
profitját. 

Keressük a fent definiált problémának a Nash-egyensúlyát, amelynek eléréséhez a 
vállalatok szimultán módon és nem kooperatívan határozzák meg ársémájukat. Az /-edik 
vállalat a (2) kifejezésben szereplő profitfüggvényt maximalizálja pi és w. szerint a másik 
vállalat döntési változóinak figyelembevételével, miközben az egyensúlytól megkövetel-
jük, hogy arra a következő tulajdonságok teljesüljenek: 

0 < Pi < 1, 
0 < w;, 
0 <a 
0 <K 

<1, i = l , 2 . 

A p -re és w -re vonatkozó elsőrendű feltételek a következők: ~ i i 

L = ai[-pt+cl+aJ(xJ-c*i) ] = 0, 

dllj 
dw, 

= o 
CL: 

(Pi - Ci )Qi +vi-f-wi--±-2g(w1 - Wj )n. = 0. 

A vv-re vonatkozó elsőrendű feltétel a döntési változó negyedfokú függvénye, ezért az 
egyensúlyi megoldás nem írható fel a szokásos zárt alakban. A percdíjra vonatkozó első-
rendű feltétel azonban nem negatív piaci részesedések mellett lineáris, így az egyensúly-
ra vonatkozóan az 1. állítást tehetjük (a bizonyítást lásd a függelékben). 

1. állítás. A fenti problémának létezik egyensúlya, ha i = 1, 2-re 

Az egyensúly a következő' alakban adható meg: 

/?,. = c , . - c , ° ) , (3) 

mi = / + ^ - aj (Tj - c,° )q. + (a,. - a . )nf, (4) 

«i = \ ± + 1 K " + " c,0)^- - a,(T,. - c^qj + (c°j - c°)(axqx + a2q2)], 

Mint a (3) kifejezésből látható, az egyensúlyi percdíj határköltség-alapú, nagysága 
megegyezik egy perc hálózaton belüli hívás indításának és végződtetésének (a¡2c(°), 
valamint a hálózatok közötti hívások határköltségének [a}(T + c;

0)] összegével. A fix díj 
- (4) egyenlet - fedezi a fix költségeket és a végződtetési veszteséget (vagy csökkenthető 
a végződtetési nyereséggel). A fix díj továbbá csak az utolsó tagban különbözik a szim-
metrikus megoldástól, hiszen aszimmetrikus költségek mellett a végződtetési profitok 
nem oltják ki egymást. 
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A végződtetési díj hatása az egyensúlyra 

Az európai szabályozási gyakorlat szerint a jelentős piaci erőfölénnyel rendelkező válla-
lat végződtetési díjának határköltség-alapúnak kell lennie. Ennek megfelelően modellünk 
alapesetét a nulla haszonkulcs jelenti. Először megvizsgáljuk, hogy az egyensúlynak 
ilyen feltételek mellett milyen tulajdonságai vannak, majd megnézzük, hogy ha az 
inkumbens vállalat végződtetési díja költségalapú, és a belépő vállalatnak megengedjük, 
hogy végződtetési költségénél végtelenül kicsivel nagyobb végződtetési díjat határozzon 
meg ( t2 —c\ >0 ) , a vállalatok és a fogyasztók jobban vagy rosszabbul járnak-e. 

írjuk fel először az egyensúlyi megoldást arra az esetre, amikor a végződtetési díj 
megegyezik a végződtetési határköltséggel. Az egyensúlyi értékekre vonatkozó kifejezé-

-t helyettesítve a következő értékeket kapjuk: 

p ^ q + a X c ' - c f ) , (5) 

mi = / + a ( 

a, = \ ± + ^ [v,. - v. + (c° - c?){axq, + a2q2)], 
2 6 3 

^ - ( t f - c f ü i 

A korábbiakban már részben bevezetett jelölésekhez hasonlóan jelölje Ap = p2- pv 

Aq = q2 - qx, Av = v2 - Vj, Am = m2 - m,, Aa =a2-ax, AK =k2-7t{. Az egyensúlyi 
árak különbsége megegyezik a végződtetési határköltségek különbségével (Ap — Ac), 
azaz a kisebb határ költségű, belépő vállalat kisebb árat határoz meg, mint az inkumbens, 
s ennek hatásaként több percnyi beszélgetéshez = -Ac) és magasabb nettó többlethez 
juttatja fogyasztóit. Amennyiben z2 - c2 > 0, az árkülönbség változatlanul negatív, mivel 
Ap = Ac - a2(z2 - c2). A mögöttes intuíció hasonló a korábban bemutatott modelléhez. 

Mivel a vállalatok határköltségárat határoznak meg, a hívásidőből származó nyeresé-
gük nulla, vagyis a profitjuk csak az előfizetés-függő nyereségből és a végződtetési pro-
fitból áll. Az egyensúlyi profitok különbsége tehát szoros kapcsolatban áll az előfizetés-
függő fix díjjal. A fix díjak különbsége költségalapú végződtetési díj esetén: 

A" 
Am = — + Ac(alql +a2q2). (6) 

<7 

A (6) kifejezés második tagja negatív, ezért a díjkülönbség attól függ, hogy melyik 
vállalatnak nagyobb a piaci részesedése. A piaci részesedések közötti különbség: 

a = - /3 -4crA c ( l -axcx - a2c2) 
3 + cj(Ac)2 

A (7) kifejezés nevezője mindig pozitív, azaz a belépő vállalatnak akkor nagyobb a 
piaci részesedése, ha a számláló is pozitív. Induljunk ki az azonos költségek esetéből! 
Ekkor a piaci részesedések nagyságáért a fogyasztói hűség felelős, vagyis az inkumbens 
vállalat szerez több előfizetőt (Aa = -/J/3). Nézzük most meg azt az esetet, amikor /3 = 0! 
Alacsony végződtetési költségek mellett (c^c, + a2c2 < 1) a számláló pozitív, tehát a 
belépő vállalat piaci részesedése nagyobb. Az intuíció hasonló a lineáris árazás esetéhez. 
Mivel a belépő vállalat hívástúlcsordulással szembesül, a végződtetési deficit csökkenté-
sében és a hívásidőből származó profit növelésében érdekelt, amit a szimmetrikus kime-
nettől való távolodással ér el. 
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A fix díjak közötti különbség indoklásához induljunk ki az azonos költségek esetéből! 
Mivel a (6) kifejezés első tagja negatív, a második pedig nulla, az inkumbens vállalat 
határoz meg nagyobb fix díjat. Minél inkább növeljük a költségkülönbséget, a belépő 
vállalat annál magasabb piaci részesedést ér el, és annál valószínűbb, hogy magasabb fix 
díjat határoz meg. Ugyanezen érvelés igaz a profitkülönbségre is, hiszen 

Amennyiben r 2 - c2 > 0, a végtelenül kicsi különbség nem befolyásolja az egyensúlyi 
piaci részesedéseket,10 tehát az eddigi eredmények továbbra is érvényesek. 

Nézzük meg végül a végződtetési díj egyensúlyi profitra gyakorolt hatását! Ha T, a 
költségalapú érték környezetében végtelenül kicsivel megnő, a profit marginális változá-
sa a következő: 

E szerint az inkumbens vállalat profitja csökken, a belépő vállalaté pedig nő, vagyis a 
vállalatok számára eltérő nagyságú végződtetési díj előnyös. Vizsgáljuk most meg az 
iparági profit változását! Azonos költségek és költségalapú végződtetési díj esetén a vál-
lalatok profitja csak a piaci részesedéstől függ, és mivel az első vállalat piaci részesedése 
nagyobb, az iparági profit az inkumbens vállalat profitjával azonos irányban fog változni. 

Minél nagyobb a költségek különbsége, annál nagyobb a belépő vállalat piaci részese-
dése, így annál valószínűbb, hogy az iparági profit a belépő vállalat profitjával azonos 
irányban változik. Megállapíthatjuk tehát, hogy azonos költségek mellett a pozitív vég-
ződtetési haszonkulcs a 2. vállalatnak kedvez, ha pedig a belépő vállalat hatékonyabb, 
akkor az iparágnak is. 

Mint a Peitz [2005] bebizonyítja, azonos költségek mellett a fogyasztói többlet a belé-
pő vállalat profitjával azonos irányban változik, azaz pozitív végződtetési haszonkulcs 
mellett a fogyasztók jobban járnak. Ez az eredmény igaz marad alacsony költségkülönb-
ség mellett is, azonban a különbség növekedése csökkenti a fogyasztói többletet, nagy 
különbség esetén pedig - a költségalapú végződtetési díj melletti egyensúlyhoz képest -
a fogyasztók rosszabbul járnak. Ezen összefüggéseket foglalja össze a 2. állítás (a bizo-
nyítást lásd a Függelékben). 

2. állítás. Szimmetrikus költségek mellett költségalapú végződtetési díjból kiindulva, a 
belépő végződtetési díjának végtelenül kicsi emelése (c2 < r2 < c" ) növeli a belépő válla-
lat profitját és a fogyasztói többletet. Növekvő költségkülönbség mellett az iparági profit 
is növekszik, ez azonban a fogyasztói többlet csökkenéséhez vezet. 

Végül egy gondolatkísérlet erejéig vessük össze az egyensúlyi eredményeket a magyar 
piacon folyó egységes árazással! Nézzük meg, hogy a magyar piacon kialakult piaci 
részesedések és egységes árak segítségével mire következtethetünk a piac érettségéről! 

Aa 

A* = — + Ac {a; qx + a]q2). a 

= af(a2A c -<?,)< 0, 

Alkalmazások a magyar piacra 

10 A bizonyítás hasonló a Peitz [2005] cikk 356. oldalán található 1. lemma bizonyításához. 
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Vajon belépéshez közeli helyzetet vagy már egy érett piacot figyelhetünk meg? Továbbá 
a végződtetési költséghez képest kisebb, azonos vagy nagyobb végződtetési díj biztosít-e 
jóléti szempontból optimális megoldást? Az 1. táblázat néhány magyar piacra vonatkozó 
adatot tartalmaz. 

1. táblázat 
Piaci részesedések és egységes árak a magyar piacon, 2004. december* 

Megnevezés T-Mobile Pannon GSM Vodafone 
Összehasonlítás 

(T-Mobile = 1,00) 

Pannon GSM Vodafone 

Piaci részesedés (százalék) 
Előfizetők aránya 46,20 33,91 19,89 

Lineáris ár (forint) 
Percdíj 49 36 27 0,73 0,55 

Kétrészes ár (forint) 
Fix díj 
Percdíj 

3750 
37 

3990 
32 

3125 
38 

1,06 
0,86 

0,83 
1,03 

* A táblázatban szereplő percdíjak - ahol a szolgáltatók megkülönböztetik - a csúcsidős és a kedvezmé-
nyes díjak időzónák szerint súlyozott átlagai. A táblázat csak az egységes, azaz hívásiránytól függetlenül 
azonos árakat tartalmazza. 

Forrás: Nemzeti Hírközlési Hatóság (piaci részesedések), szolgáltatók (árak). 

Tegyük fel, hogy a vállalatok végződtetési díja költségalapú, és a szekvenciális piacra 
lépés következtében a T-Mobile rendelkezik a legerősebb fogyasztói hűséggel, a Vodafone 
pedig a legkisebb költséggel. 

Az 1. táblázat szerint lineáris árazás mellett a T-Mobile határozza meg a legmagasabb, 
a Vodafone a legalacsonyabb percdíjat, s a T-Mobile piaci részesedése a legnagyobb. Az 
egyensúlyi eredmények alapján ebből arra következtethetünk, hogy bár a Vodafone költ-
sége a legalacsonyabb, de mivel ezzel a legkisebb piaci részesedést éri el, a magyar piac 
még közel van a belépéshez. Ilyen helyzetben az újonnan belépő vállalat - azaz a Vodafone 
- számára megengedett pozitív végződtetési haszonkulcs növeli a fogyasztói többletet. 

Ami a kétrészes árakat illeti, a piaci részesedések alapján itt is kevésbé érett (aszim-
metrikus) piachoz kapcsolódó árazásra számíthatunk, azonban a kép nem egyértelmű. 
Amennyiben igaz, hogy a végződtetési díjak költségalapúak, és a vállalatok egyensúlyi 
árazása megfelel a modell többi feltevésének, a legalacsonyabb percdíjat és fix díjat a 
Vodafone-nak, a legmagasabbat pedig a T-Mobile-nak kellene meghatároznia. Ezzel szem-
ben a legalacsonyabb percdíja a Pannon GSM-nek, a legmagasabb pedig a Vodafone-nak 
van, míg a fix díjak esetében éppen fordított a helyzet. 

Mi lehet ennek az oka? A bevezetőben ismertetett jelenlegi magyar helyzet alapján a 
vállalatok végződtetési díja egyelőre nem költségalapú, a végződtetési díjak pozitív ha-
szonkulcsot tartalmaznak, s a költségalapú szabályozás bevezetése fokozatosan történik. 
A modell alapján ilyen helyzetben előfordulhat, hogy kevésbé érett piacon az alacso-
nyabb költségű vállalat magasabb percdíjat határoz meg, ugyanis, ha általánosan felírjuk 

Ap = Ac + ax ( f j - c,°) - a2(r2 - c2°), (8) 

ami - mivel Ac < 0 és xi -cf > 0 - akkor pozitív, ha a , » a2. A (8) összefüggés 
pozitivitása mögött a következő gondolatmenet húzódik meg. Az inkumbens vállalat költ-
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sége magasabb, s a fogyasztói hűség is lehetőséget teremt magasabb ár meghatározására. 
Ekkor azonban a belépő vállalatnak az alacsonyabb ára miatt hívástúlcsordulással kell 
szembenéznie, ami után a magas végződtetési díjak miatt magasabb végződtetési költsé-
get kell fizetnie. Továbbá a belépő vállalat alacsony perdíj mellett alacsony egy főre jutó 
hívásidőből származó nyereséget ér el. Mindezek miatt nem éri meg alacsonyan tartania 
a percdíját. A magasabb percdíj miatt ugyan kevesebb előfizetője lesz, de az alacsonyabb 
fix díjjal újabb előfizetőket tud szerezni, vagyis a fix díját érdemes az inkumbensénél 
alacsonyabban meghatározni. 

A magyar vállalatok esetére lefordítva: mivel a T-Mobile és a Pannon GSM közötti 
aszimmetria kisebb, mint a közöttük és a Vodafone között meghúzódó különbség, ezért a 
T-Mobile és a Pannon GSM percdíjai közötti különbséget a lineáris árazáshoz hasonlóan 
magyarázhatjuk, míg a Vodafone áraitól való eltérés a végződtetési díjakon lévő haszon-
kulcsban keresendő. 

Amennyiben a szabályozás végleges bevezetésekor a piacon változatlanul erős, piaci 
részesedésekben mérhető aszimmetria lesz jellemző, azonban a végződtetési költségek kü-
lönbsége alacsony marad, a később piacra lépő vállalat számára - a fogyasztók helyzetének 
javulása miatt - megengedhető az alacsony pozitív végződtetési haszonkulcs alkalmazása. 

Összefoglalás 

A cikkben olyan piacot elemeztünk, amelyben két hálózat van egymással összekapcsol-
va. A hálózatok horizontálisan differenciált szolgáltatások piacán versenyeznek a fo-
gyasztókért. A belépés szekvencialitásából következően a korábban piacra lépő (inkumbens) 
vállalat fogyasztói nagyobb hasznosságot érnek el, mint a később piacra lépő (belépő) 
vállalat fogyasztói, azonban a belépő vállalat költsége - jobb minőségű technológiájából 
adódóan - alacsonyabb. 

Lineáris kereslet és lineáris árazás esetében a fogyasztói többlet az iparági profittal 
ellentétesen változik. Gyenge fogyasztói hűség - azaz érett piac esetén - a belépő vállalat 
fogyasztói többlet szempontjából optimális végződtetési díja negatív haszonkulcsot tar-
talmaz. Belépéshez közeli piacon, amikor a vállalatok közötti aszimmetria nagy, azaz a 
fogyasztói hűség erős, és a költségkülönbség jelentős, mindkét vállalat számára a belépő 
vállalat végződtetési költségnél kisebb végződtetési díja előnyös. Ezzel szemben a fo-
gyasztók szempontjából a belépő vállalat számára megengedett pozitív végződtetési ha-
szonkulcs kedvező. 

Kétrészes árazás mellett már sem a jólét, sem a profit végződtetési díjtól való semle-
gessége nem teljesül. Az egységnyi fogyasztás melletti modellhez hasonlóan a vállalatok 
a végződtetési díj eltérő irányú változását tartják előnyösnek, az iparági profit változása 
azonban nem egyértelmű. Ha a költségkülönbség kicsi, a belépő vállalat végződtetési 
díjának növelésekor az iparági profit az inkumbens vállalat profitjával azonos irányban 
változik, mégpedig csökken, s a belépő vállalat profitja és a fogyasztói többlet növek-
szik. Minél nagyobb a költségkülönbség, a belépő számára megengedett pozitív végződ-
tetési haszonkulcs növelni fogja az iparági profitot, és ront a fogyasztók helyzetén. 

Mint az eredmények mutatják, a költségalapú végződtetési díj jóléti szempontból nem 
feltétlenül eredményez optimális megoldást. Erős fogyasztókért folyó verseny esetén -
amikor az inkumbens vállalat hírnévből származó előnye és a belépő vállalat költségelő-
nye együttesen van jelen a piacon - a belépő vállalatnak megengedett pozitív végződteté-
si haszonkulcs növelheti a fogyasztói többletet és a jólétet. Kevésbé aszimmetrikus, érett 
piacon azonban a fogyasztók számára a belépő vállalat költségalapú, vagy még inkább 
negatív haszonkulcsot tartalmazó végződtetési díja eredményez kedvező kimenetet. 
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A modell eredményei és a magyar piaci adatok összehasonlítása révén megállapítható, 
hogy - amennyiben elfogadjuk, hogy a piac megfelel a modell feltevéseinek - a magyar 
piac jelentősen aszimmetrikus, ezért a belépő vállalat számára megengedhető a pozitív 
végzó'dtetési haszonkulcs alkalmazása. 
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684 Kocsis Viktória 

Függelék 

Bizonyítások 

1. állítás bizonyítása Tegyük fel, hogy a (2) profitfüggvény kétszer folytonosan diffe-
renciálható. Jelölje 7t f = ( r , - ( r . - cQ

i)qi az z'-edik vállalat egy előfizetőre jutó 
végződtetési profitját! A profitmaximum elsőrendű feltételei a következők: 

7)tt 
T

1 = ai[-pi+ci+aj(zj-cf)] = 0, 
dpi 

djl i 

3W; 
Ot: 

(Pi - c, )Qi + v i - f - w , - - L - 2 g ( w i - W)7T, 
<7 

= 0 . 

Ezekből a feltételekből az állításban megfogalmazott egyensúlyt kapjuk: 

A=Cf. +(Xj(Tj-cf), 

mi=f + -±-0Cj(Tj -c,0)^. + (a-aj)7uf, 

a { = | ± + y [ v , - v. + a .( t , - c,0)?,. - a , . ( r . - c ;
0)?. + (c° - £?)(«,?, + a 2 f 2 ) ] , 

a 

Az egyensúly létezik, ha a fenti egyensúlyi értékek mellett teljesülnek a másodrendű 
feltételek, amelyek a következők: 

1 d27r, _ 1. = 

ami fennáll, ha ai > 0 , , és 527r,. /3/?2 = 0 , ha a j vállalat kiszorítja i vállalatot a piacról. 

2. 
327T 

j- = -2<y(l + c r ^ ) < 0 o | izf \< —. (9) 

A (9) kifejezésben szereplő összefüggés alapján a w. szerinti másodrendű feltétel akkor 
és csak akkor teljesül, ha adott a mellett a vállalat egy előfizetőre jutó végződtetési 
profitja elég kicsi, vagy ha o kicsi. 

3. Mivel — — i - = — — = —CTCXj (T • - c°) , 
opiowi öwiópi 

a harmadik másodrendű feltétel akkor és csak akkor teljesül, ha 

a v . a27T 
aA

2 dxvf dpidwi 

2. állítás bizonyítása. A bizonyítás során Pezíz [2005] módszerét követjük, ahol a szerző 
a szupermoduláris játékok és a monoton komparatív statika logikáját használta fel. 

Tegyük fel, hogy az inkumbens vállalat végződtetési díja költségalapú, és a belépő 
vállalat attól eltérhet. A módosított (2) profitfüggvénybe az (5) egyensúlyi árakat behe-
lyettesítve a következő pszeudo-profitfüggvény adódik: 
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O , ,w2,Pj) = ai {v[c, + ttj ( T j - C. ) ] - W ; - f + aj ( t , - c(° )q}}, 

amiből a w szerinti első derivált: i 

= a{v[c, + ajitj - c°)] -wl-f + cc,(r,. - c,0)^} 

-Kr,{cy(ry - c,0)<?[c,. + aj(zj - cf)] - 1 - <7(r,. - c,° )<?,}. 

Ha a w szerinti vegyes derivált pozitív, a reakciófüggvény meredeksége is pozitív, 
azaz a vállalatok a nettó többlet szerint stratégiai kiegészítők. Ha a x2 szerinti vegyes 
derivált pozitív, akkor x2 növelésével a reakciófüggvény az origótól távolodik, vagyis 
adott y'-edik vállalatnál elérhető nettó többlet mellett az i-edik vállalatnál elérhető nettó 
többlet növekszik. Ha ez mindkét vállalatra igaz, akkor a fogyasztói többlet r2-ben nö-
vekvő. 

Nézzük először az 1. vállalatot! A pszeudo-profitfüggvény nettó többlet szerinti deri-
váltja: 

^ = cr{v[c, +a2(T2-c^)]-wl-f} + al{G(z2-c^)q[cl+a1(r2-c°)]-l}. 
dWj 

A w2 szerinti második derivált: 

= ct{1 - a ( r 2 - c? )[1 _ Cl - <%(r2 - q0)]}. 
dw,dw2 

Ha a belépő vállalat végződtetési haszonkulcsa alacsony, azaz c°2 < t2 < c,°, akkor a 
vegyes derivált pozitív, vagyis az inkumbens vállalatnak monoton növekvő a reakció-
függvénye. Ez az állítás negatív haszonkulcs, azaz x2 < c2 < mellett is igaz. 

Ami a r2 szerinti vegyes deriváltat illeti, 

d ^ = -cT[Aaí, + ^«2(72 - q0)] > 0, 
öw]óx2 

ha c2 <x2 < c,° és ?á < 0 (azaz az inkumbensnek nagyobb a piaci részesedése). Aa akkor 
negatív, ha adott (3 mellett a költségkülönbség kicsi. Ebben az esetben a reakciófüggvény 
az origótól távolodik. 

Nézzük a 2. vállalatot! A w2 szerinti első derivált: 

= cr[v(c2 - ö , Ac) - w2 - f + a[(z2 - c°2)qx]- a2[oti q(c2 - q A c ) + 1 + a ( r 2 - c j ) ^ ] . 
dw2 

Ennek v^ szerinti vegyes deriváltja: 

d27T-, 
dw^dw^ 

<j[oAc(ql +q2-a2) + 2d(r 2 - c2 +1], 

A x2 szerinti második derivált: 
amely pozitív, ha a költségkülönbség kicsi. 

d"jr2 

dw2dx2 

= -(TA 

amely pozitív, ha Aa < 0, azaz ha adott ¡3 mellett a költségkülönbség kicsi. Minél na-
gyobb a költségkülönbség, annál valószínűbb, hogy x2 növelésével a reakciófüggvény az 
origó felé tolódik el, amely a nettó többlet csökkenését vonja maga után. • 
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K U T A S G Á B O R - Y É G H R I C H Á R D 

A Budapest Likviditási Mérték bevezetéséről 

A m a g y a r r é s z v é n y e k l i k v i d i t á s á n a k ö s s z e h a s o n l í t ó e lemzése a b u d a p e s t i , 
a v a r s ó i és a l o n d o n i é r t é k t ő z s d é k e n 

A világ tőkepiacain zajló koncentrációs folyamat során egyre jobban érezhető a tőzs-
dék élesedő versenye. Ez megmutatkozik a kibocsátókért, a tőzsdetagokért folytatott 
versenyfutásban, valamint a kereskedési rendszerek hatékonyságra és rugalmas-
ságra törekvésében. Ezért felértékelődik azoknak a mutatóknak a fontossága, ame-
lyek összehasonlítási alapot nyújtanak a kibocsátók és befektetők számára a tőzs-
dék, piacok közötti választáshoz. A szerzők kidolgoztak egy mutatószámot, a Buda-
pest Likviditási Mértéket (BLM), amely a tőzsdén kereskedők számára a piac haté-
konyságának legfontosabb paraméterét számszerűsíti: a piac likviditását - ez hatá-
rozza meg a tranzakciók implicit kereskedési költségeit. Magasabb likviditású pia-
con alacsonyabb költséggel lehet végrehajtani a tranzakciókat. A tanulmány bemu-
tatja a BLM felépítését, számítási módját, összehasonlítja más, a szakirodalomban 
ismert likviditási mutatószámokkal. A szerzők likviditási méréseiket három különbö-
ző tőzsde piacán végzik folyamatosan: a budapesti, a londoni és a varsói értéktőzs-
dén. így összehasonlíthatóvá válnak az instrumentumok eredeti és másodlagos pia-
cai, ami elsősorban nemzetközi intézményi befektetők számára segítheti a piacvá-
lasztást, és a kibocsátó cégeket is orientálja másodpiaci listázás eredményességét 
és hozzáadott értékét illetően. A tőzsdék közötti összehasonlítás megmutatta, hogy 
a kereskedés implicit költségei Budapesten jóval alacsonyabbak, mint a párhuza-
mos jegyzés helyszínein. A különbség mértékét számítási példák illusztrálják.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód:C81, G11, G14, G24, G29. 

Miért pont a likviditás? 

A tőkepiacok hatékonyságának vizsgálatakor a likviditás és tranzakciós költségek kulcs-
fontosságú fogalmak. Egy tőzsdét akkor tekinthetünk hatékonynak, ha betölti a gazda-
ságban rárótt feladatot: koncentrálja a keresletet és kínálatot, makroszinten részt vesz a 
pénzügyi közvetítő rendszerben, és elérhetővé teszi a tőkehiányos vállalatok számára a 
hazai és a külföldi háztartások megtakarításait. Megbízható árakat közvetít a szereplők 
számára, a megbízásokat mindig végre lehet hajtani, azaz mindig van vevő és eladó, és 
alacsonyak a tranzakciókat terhelő költségek. 

* Köszönettel tartozunk Peter Gombernek, Bartus Katalinnak és Horváth Dórának, amiért értékes észre-
vételeikkel és segítségükkel hozzájárultak a tanulmány elkészítéséhez. 

Kutas Gábor a Budapesti Értéktőzsde igazgatója. 
Végh Richárd a Budapesti Értéktőzsde közgazdasági elemzője. 
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Mennyiben felel meg a fenti hatékonysági kritériumok megjelenítésére a likviditás? 
A kérdésre adott válasz tulajdonképpen a likviditás fogalmának értelmezési határaitól 
függ. Itt a likviditás fogalmán azt értjük, hogy akármikor akármekkora megbízás végre-
hajtható a legjobb piaci áron. Ez jelentené a tökéletes likviditás állapotát: ekkor még a 
legnagyobb intézményi befektetők számára sem okozna problémát portfoliójuk átrende-
zése, hiszen még hatalmas méretű kötések esetén is mindig találnának valakit, akivel 
megkötik az üzletet, és a nagy méret nem idézne elő semmilyen árelmozdulást a piacon. 
Ez az értelmezés összhangban van a közgazdasági elméletek történetéből ismert megfo-
galmazással: „a tranzakciók azonnali végrehajtásának lehetősége". Black [1971] az op-
cióárazási egyenlet előfeltételeként a következőképpen definiálta a likvid piacokat: „min-
dig jegyeznek vételi és eladási árat, melyek közötti rés megfelelően alacsony. A kismére-
tű tranzakciókat azonnal végre lehet hajtani, melyeknek minimális hatása lesz az árra". 

A fentiek értelmében a likviditás és a tranzakciós költségek nagyon szorosan össze-
függő fogalmak, amelyek egymással negatív korrelációban állnak. Ez azt jelenti, hogy a 
nagy likviditású piacokon alacsonyak az implicit tranzakciós költségek, míg ott, ahol 
kevesen kereskednek, magasabb indirekt költségekre kell számítani az ügyletek végre-
hajtása során. 

A likviditás mérésének módszerei 

A likviditás számszerűsítésére több egyszerű mutatót is használnak: a tranzakciók gyakori-
sága vagy a forgalom nagysága, árfolyamértéke egy adott időintervallumon belül, vagy az 
egyes termékek forgási sebessége (a forgalom osztva az eszközök közkézhányaddal* korri-
gált kapitalizációjával). Habár ezek a mutatók a múltbeli adatokból indulnak ki, inkább a 
piaci aktivitást tükrözik, mint a piac likviditását (Gomber-Schweickert [2002]). Értéküket 
nagyban torzíthatják nagy értékű kötések vagy sok kis értékű tranzakció. E mutatók előnye 
egyszerűségükben, hozzáférhetőségükben és összehasonlíthatóságukban rejlik. 

Vannak olyan egydimenziós likviditásmodellek is, melyek az időtényezőre koncentrál-
nak, és azt mutatják meg, hogy adott időegység alatt hány tranzakciót kötnek, vagy 
ennek fordítottját: a tranzakciók közötti várakozási idő nagyságát. Hasonló mutatókat 
lehet számítani a beérkező ajánlatok számára és az ajánlatok beérkezése közötti várako-
zási időre vonatkozóan is. 

Célunk olyan likviditási mutató megtalálása volt, amely a likviditásnak a piaci szerep-
lők számára valóban fontos tulajdonságát fejezi ki, azaz azt, hogy a tranzakciók végre-
hajtására - alacsony költségek mellett - mindig legyen lehetőség. 

Ezt a törekvést tükrözik más már kialakított mutatószámok, melyek a vételi és eladási 
ajánlatok közötti különbség nagyságát vizsgálják. Ezek közül talán a legszélesebb körben 
használatos mutató a legjobb vételi és eladási ajánlat közti rés nagysága, ezen ajánlatok 
számtani közepének százalékában (bid-ask spread).1 A fenti mutatószámok mindegyike a 
likviditás statikus jellemzőit igyekszik számszerűsíteni, és figyelmen kívül hagyja a likvi-
ditás dinamikus tulajdonságait, így azt a tényezőt, hogy a legjobb vételi és eladási árakon 
véges mennyiségű ajánlat szerepel az ajánlati könyvekben - azaz nem számszerűsíti az 
áreltérítő hatást, ami a tranzakciók piaci árat befolyásoló hatását jelenti. 

Kyle [1985] szerint a likviditás fogalma három összetevő megkülönböztetésével érthe-

* Egy cég részvényeinek nem stratégiai befektetők kezén lévő szelete. Gyakran az öt százaléknál kisebb 
pakettek összessége (a szerk.). 

1 A magyar szakirodalomban bid-ask spreadnek ez idáig nincsen általánosan elfogadott fordítása. Jelen 
tanulmányban az angol szakkifejezés magyar fordításaként az ajánlati árrés kifejezést használjuk. 
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tő meg a legjobban: szélesség (tightness/breadth), mélység (depth), rugalmasság (resiliency). 
A szélesség nem más, mint a már említett legjobb vételi és eladási ajánlat közti rés. A mély-
ség az egyes árszinteken elérhető ajánlatok mennyiségét és ezáltal az áreltérítő hatást szám-
szerűsíti. A rugalmasság fogalma azt az időtávot jelenti, amely alatt a tranzakciók által 
elmozdított legjobb ajánlatok önmaguktól visszatérnek a kiinduló állapotukba, vagy új egyen-
súlyt érnek el.2 Harris [1990] egy negyedik dimenzióval egészítette ki a likviditás fogalmát: 
a megbízások azonnali végrehajthatóságával (immediacy) (Dufour-Engle [2000]). Ez utóbbi 
a megbízások késedelmes végrehajtásával kapcsolatos költségeket jeleníti meg (delay). 
Vizsgálataink során azonosítottunk egy ötödik dimenziót, amely fontos lehet egy piac 
likviditásának megítélésekor, és amit elhanyagoltak korábbi likviditással foglalkozó ta-
nulmányok. Ez a diverzitás (diversity), ami a piacon jelen levő befektetők heterogenitását 
vizsgálja alapvető motivációjuk, méretük, hazai illetve külföldi illetőségük szerint. A 
különböző motivációjú kereskedők, illetve különböző - intézményi, arbitrázs, árjegyzői, 
spekulatív, adott tőzsdenapon nyitott és zárt pozícióra (day-trade) vagy algoritmus alapú 
kereskedésre (program-trade) adott stb. - megbízások nagyban hozzájárulnak a tökéletes 
likviditás felé történő visszatéréshez azokban az esetekben, amikor egy nagy megbízás 
hirtelen eltéríti az árakat, vagy a piac főleg intézményi része valamilyen oknál fogva egy 
adott oldalon áll. A heterogén befektetői összetétel feltétele a piac stabilitásának kiélezett 
szituációkban. Ez a dimenzió kapcsolatba hozható az információs aszimmetriát vizsgáló 
modellekkel, ahol a megkülönböztetés a befektetők között alapvetően kettős: informáci-
óval nem rendelkező szereplők, akik az életciklusuknak megfelelő portfólióátrendezések 
végrehajtása miatt vannak jelen a piacon, és ezzel ők biztosítják a piac likviditását, vala-
mint a nyilvánosság előtt még ismeretlen piaci információval rendelkező kereskedők, 
akik ezen információkat felhasználva hajtanak végre spekulatív ügyleteket.3 

Más megközelítést használt Hasbrouck-Schwartz [1988] a piaci hatékonysági koeffici-
ens (Market Efficiency Coefficient) számításakor, ami a rövid és hosszú távú árfolyam-
változások volatilitásainak összefüggéseiből indul ki. Az Engle-Lange [1997] által kidol-
gozott likviditási modell középpontjába az a részvénymennyiség került, amely az egyen-
súlyi piaci ár elmozdulása nélkül kereskedhető. Modelljükkel arra a kérdésre keresték a 
választ, hogy az információs aszimmetria növekedése - tehát a jövőbeli áralakulásra 
vonatkozó információval rendelkező kereskedők számának emelkedése - alacsony likvi-
ditással párosul-e. 

A legjobb vételi és eladási ár különbségét és az áreltérítő hatást is magában foglaló 
likviditási mutatót adnak azok a módszerek, melyek alapja valamilyen súlyozott átlagár 
számítása. A kereskedés költsége a kötések tényleges árának ettől a súlyozott átlagártól 
való eltérése. A Budapest Likviditási Mérték is ebből az alapelvből indul ki a papírok 
likviditásának számszerűsítésekor. 

Módszertan 

A mérési eredmények teljes megértése érdekében a következőkben bemutatjuk a Buda-
pest Likviditási Mérték felépítését, a kiinduló adatait, számításának módját. 

2 Muranaga [1999] és Engle-Lange [1997] szerint a rugalmasság vizsgálata felveti az egyensúlyi ár 
meghatározásának kérdését, amit árjegyzői piacokat vizsgáló empirikus modellek az árjegyző által jegyzett 
középárfolyammal azonosítanak. Tisztán ajánlatvezérelt piac esetében véleményünk szerint ez a dimenzió 
nehezebben számszerűsíthető, ezért a BLM közvetlenül nem jeleníti meg. 

3 A diverzitás nominális költségként nem fejezhető ki, ezért a BLM közvetlen módon ezt a dimenziót nem 
foglalja magában. 



A Budapest Likviditási Mérték bevezetéséről 689 

A Budapest Likviditási Mérték felépítése 

A mutató kialakításakor a Xetra által használt módszertan (Xetra Liquidity Measure, 
lásd: Gomber-Schweickert [2002]) volt a kiindulópont, annak számos előnyös tulajdon-
sága miatt. Mint a bevezetőben írtuk, a cél egy olyan likviditási mutató kialakítása volt, 
amely a likviditás tényleges előnyeit számszerűsíti. Ez a szereplők számára alacsony 
tranzakciós költségek formájában jelenik meg, ezért a mutató a tranzakciós költségeket 
számszerűsíti. Ennek a célnak a már említett mutatóknál jobban megfelel a Xetra által 
használt likviditási mérték, ezért ennek adaptálását választottuk. 

A kereskedési költségek alapvetően két csoportba oszthatók: az explicit (a külső ténye-
zők által meghatározott költségek), valamint az implicit (a piaci körülmények által deter-
minált) költségek csoportjába:4 

1. az explicit költségek a kereskedés közvetlen költségeit jelentik (a brókeri jutalék, 
tőzsdei tranzakciós díjak, elszámolás költségei, adók stb.), ezek országonként és piacon-
ként eltérő külső adottságok, bár az élesedő verseny a tőzsdék és piacok között e költsé-
gek csökkenésének az irányában hatnak; 

2. az implicit költségek a kereskedés indirekt költségeit jelentik, amin a hozamkülönb-
ségeket és a tranzakciók áreltérítő hatását kell érteni. Ennek mértéke az ajánlati könyv 
állapotától függ, és a piacok likviditását tükrözi. 

Míg az explicit költségek konkrétan számszerűsíthetők, díjszabályzatokban előre defi-
niáltak, számlák alapján kimutathatók, addig az implicit költségek közvetlenül nem szám-
szerűsíthetők. Éppen ezért a likviditási mutatónk célja az implicit költségek számszerűsíté-
se. Ezért a Budapest Likviditási Mérték (BLM) az explicit költségeket nem tartalmazza. 

A tranzakciók implicit költsége a likviditás iránti azonnali igényből adódik. A teljes 
költség több részből tevődik össze, amelyeket a vételi és az eladási oldalra külön-külön 
kiszámítunk. A likviditási prémium (LP) a legjobb vételi és eladási ár különbségének a 
fele. Az áreltérítő hatás (APM, adverse price movement) akkor lép fel, ha a teljes megbí-
zást nem tudják lekötni a legjobb árszinten, csak további rosszabb árszinteken. A BLM 
nem más, mint a pozíció vállalásának és lezárásának teljes implicit költsége bázispontban 
kifejezve. Tehát azt mutatja meg, hogy a kötés értékének hány százalékát teszik ki a 
tranzakciós költségek. Ezért a BLM-et mindig konkrét kötésnagyságra lehet csak értel-
mezni. 

A likviditási prémium, vagyis a legjobb vételi és eladási ár különbsége alapvetően a 
magánbefektetők számára nyújt hasznos információt a likviditás költségéről, hiszen az 
általuk adott kisméretű megbízások sokszor lekötődnek a legjobb ajánlati szinten. Na-
gyobb méretű megbízásokhoz és intézményi befektetőknek ez a megközelítés azonban túl 
leegyszerűsítő (Gomber-Schweickert [2002]). Az ő megbízásaik ugyanis az esetek több-
ségében nem kötődnek le a legjobb árszinten. A megbízások rosszabb árszinteken meg-
valósuló része rontja a tranzakció súlyozott átlagos teljesülési árát. Ezért az áreltérítő 
hatás a súlyozott átlagár és a legjobb árszint közötti eltérésből adódik. Ezeket a költsége-
ket végső soron a likviditás vásárlója fizeti azoknak a szereplőknek, akik biztosítják a 
likviditást. Klasszikus értelemben a limitajánlatok biztosítják a likviditást a piaci megbí-
zást adó szereplők számára, akik tehát a likviditás igénybevevői. A vizsgált periódusban 
az érintett részvények és a határidős BUX esetében a BET kereskedési rendszerébe érke-
ző ajánlatok 97,8 százaléka limit-, 1,5 százaléka stop-, 0,6 százaléka piaci ajánlat volt. 

4 Muranaga [1999] szerint az explicit költségek azok, amelyek minden piaci szereplő számára az üzlet 
megkötését megelőzően is pontosan ismertek, míg az implicit költségek az információs aszimmetria követ-
keztében előre nem ismertek. E szerint az implicit költségek a teljes piaci információval rendelkező szerep-
lők számára nullának tekinthetők. 
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1. ábra 
A Budapest Likviditási Mérték felépítése 
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Budapest Likviditási Mérték 

Forrás: BÉT, Deutsche Börse AG. 

A Budapesti Értéktőzsdére érkező ajánlatokat a likviditás szempontjából azonban nem 
lehet kiegészítések nélkül a klasszikus megközelítés szerint értelmezni. A limitajánlat-
ként érkező megbízások egésze nem tartozik ugyanis a likviditást biztosító ajánlatok 
kategóriájába, mivel adott esetben a bróker az ügyfél piaci megbízását az ajánlati könyv 
ismeretében limitajánlatként viszi be a kereskedési rendszerbe. 

A likviditási mérték az elektronikus limit ajánlati könyvben szereplő ajánlatokból indul 
ki. A módszertan adaptálása nyílt kikiáltásos kereskedési rendszer esetében nehézségek-
be ütközne. A módszertan hiányosságaiként említhető, hogy a mérések csak a folyamatos 
kereskedés idejére vonatkoznak, aukciókra nem, valamint az ajánlati könyv csak a limit-
ajánlatokat tartalmazza, a stop- és piaci ajánlatokat nem. A piac likviditását azonban 
elsősorban a limitajánlatok biztosítják, ezért egy jól működő piacon ezek megbízható 
eredményeket biztosítanak. A mérési eredmények érvényességét korlátozza, hogy azok 
az ajánlati könyv első öt ajánlatából indulnak ki. Fontos figyelembe vennünk azt is, hogy 
a könyv első öt helyén szereplő ajánlatok összértéke nem minden esetben éri el az álta-
lunk vizsgált tranzakció értékét, ezen esetek kezelését a számítási módszer bemutatása-
kor részletezzük. Még súlyosabb likviditási hiányosságot jelent, ha egy ajánlati könyv-
ben nem szerepel az első öt hely mindegyikén ajánlat, és a bennlévő ajánlatok értéke nem 
éri el az általunk vizsgált tranzakció értékét, ekkor ugyanis az áreltérítő hatás nem érvé-
nyesülhet maradéktalanul, és a BLM alulbecsüli a likviditás költségét (Ez lesz a helyzet a 
magyar papírok londoni GDR-jai esetében.*) 

A likviditás öt dimenzióját, amelyet az előző fejezetben mutattunk be, a BLM is igyek-
szik megjeleníteni. A szélességet és mélységet a bevezetőben leírt módon, a költségeket 
nominálisan és bázispontban kifejezve számszerűsíti a BLM. A harmadik dimenzió, a 
rugalmasság nominálisan költségként nem kifejezhető, a tőkepiac árfeltáró szerepének 

* Global Depositary Receipt (globális letéti igazolás, GDR), American Depository Receipt (amerikai 
letéti igazolás, ADR) a nemzetközi (amerikai) tőzsdéken nem a külföldi részvényekkel, hanem az ezekről 
kiállított globális (amerikai) letéti igazolásokkal kereskednek (a szerk.). 
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hatékonyságát méri, és a BLM időbeli változásának elemzésével vizsgálható. Az azonna-
liság és az ebből adódó késedelmi költség nincs explicit módon kifejezve a mérési mód-
szerünkben, tekintve, hogy kiinduló adataink ezt nem teszik lehetővé, azonban lehetősé-
günk van ennek mértékére következtetni az ajánlati könyv állapotának további vizsgála-
tából. Az ötödik dimenzió, a diverzitás tekintetében pedig a részvények tulajdonosi struk-
túrájának és a tranzakciók kötésméretének a vizsgálata lehet segítségünkre. 

Adatok 

A mérések alapjául a Reuters által közölt real-time adatok szolgálnak. A BÉT nem a saját 
kereskedési rendszeréből származó adatokat használja a likviditási mérték számításához -
amelyek a Reutersen elérhető öt legjobb ajánlattal szemben a legjobb húsz ajánlatot tartal-
mazzák - , mivel a Reutersen elérhető ajánlati könyv egységes összehasonlítási alapot nyújt 
egyes papírok és teljes piacok likviditásának nemzetközi összevetéséhez. A likviditási mér-
ték számításának kiindulási alapja minden egyes részvény esetében a Reutersen található 
ajánlati könyv. Ez a legjobb öt ajánlatot tartalmazza mind vételi, mind eladási oldalon. 

1. táblázat 
Minta az ajánlati könyvről készített pillanatfelvételekről* 

TITRNTfWFR y 
Instrument Date Time LAST VOLUME 1 A 

Mol 2005.02.15 16:17:00 13 730 Ft 448 604 6 129 113,5 
Mol 2005.02.15 16:17:30 13740 Ft 449 604 6 142848,5 
Mol 2005.02.15 16:18:00 13 730 Ft 449 934 6 147 379,5 

Instrument Date Time Bid Size 1 Bid Size 2 Bid Size 3 Bid Size 4 Bid Size 5 

Mol 
Mol 
Mol 

2005.02.15 
2005.02.15 
2005.02.15 

16:17:00 
16:17:30 
16:18:00 

854 
600 
270 

1000 
854 
854 

3599 
1000 
1000 

3193 
3599 
3599 

8 
3193 
3193 

Instrument Date Time BID 1 BID 2 BID 3 BID 4 BID 5 

Mol 
Mol 
Mol 

2005.02.15 
2005.02.15 
2005.02.15 

16:17:00 
16:17:30 
16:18:00 

13 720 Ft 
13 730 Ft 
13 730 Ft 

13710 Ft 
13 720 Ft 
13 720 Ft 

13 705 Ft 
13 710 Ft 
13710 Ft 

13 700 Ft 
13 705 Ft 
13 705 Ft 

13 675 Ft 
13 700 Ft 
13 700 Ft 

Instrument Date Time Ask Size 1 Ask Size 2 Ask Size 3 Ask Size 4 Ask Size 5 

Mol 2005.02.15 16:17:00 550 1500 2610 1577 1755 
Mol 2005.02.15 16:17:30 1000 2610 2777 1755 330 
Mol 2005.02.15 16:18:00 1000 2610 2777 1755 330 

Instrument Date Time ASK 1 ASK 2 ASK 3 ASK 4 ASK 5 

Mol 
Mol 
Mol 

2005.02.15 
2005.02.15 
2005.02.15 

16:17:00 
16:17:30 
16:18:00 

13 730 Ft 
13 740 Ft 
13 740 Ft 

13 740 Ft 
13 745 Ft 
13 745 Ft 

13 745 Ft 
13 750 Ft 
13 750 Ft 

13 750 Ft 
13 755 Ft 
13 755 Ft 

13 755 Ft 
13 770 Ft 
13 770 Ft 

* A táblázatban meghagytuk az ajánlati könyvben megjelenő angol nyelvű feliratokat (a szerk.). 
Forrás: BÉT, Reuters. 
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A Reuters valós idejű adatait a késót>bi feldolgozhatóság érdekében 30 másodpercenként 
rögzítjük a folyamatos kereskedés ideje alatt. így a BÉT folyamatos kereskedési ideje alatt, 
09:05-től 16:30-ig 890 pillanatfelvétel készül a papírok ajánlati könyvéről. A kereskedési 
idők függvényében ez az londoni tőzsdén (LSE) forgó GDR-ok esetében 900, a varsói 
tőzsdére (WSE) bevezetett magyar papírokra 760 pillanatfelvételt jelent naponta. 

A Budapest Likviditási Mérték számítása 

A következőkben megadjuk a BLM számítása során számolt paraméterek pontos definíci-
óját, illetve számítási módját. 

1. Bidv = az x-edik legjobb vételi ajánlat; Askf = az jc-edik legjobb eladási ajánlat, 
2. a tranzakció mérete: azon standardizált értékek, amelyekre a tranzakciók költéségét 

vizsgáljuk (20000, 40000, 100000, 200000, 500000 eurónak megfelelő darabszámú 
részvény), 

3. súlyozott átlagár = az ajánlati könyvben található árszintek kötési nagyságnak meg-
felelő mennyiségekkel súlyozott átlaga,5 

4. a legjobb vételi és eladási ajánlat közti rés nagysága, ezen ajánlatok számtani kö-

zepének százalékában (bid-ask spread) = (bid-ask spread) = — , (bid] + ask{ )/2 
. T ... , . , . ,r bid-ask spread 5. Likviditási prémium (LP) = —- , 

6. Áreltérítő hatás (APM) 

a) APM = (bidl ~ súly°zott átla§ár^) 
(bidl + askx) / 2 

A p M = (súlyozott átlagár^ - ask,)  
ask (bid] + askl)/2 

7. Budapest Likviditási Mérték (BLM) = 2 X LP + APMm + APMask. 

A BLM számítását standardizált kötési értékekre végezzük 20000, 40 000, 100000, 
200000, 500000 euróra. A standardizált kötésnagyságok lehetővé teszik az összehason-
lítást időben, valamint különböző instrumentumok és piacok között. 

Amennyiben a könyv teljesen üres, vagy csak a legjobb ajánlati szinten van ajánlat, 
akkor BLM értéket nem számítunk. Abban az esetben, ha hiányos a könyv, de legalább a 
második árszinten van ajánlat, akkor kiszámítjuk a könyvben lévő ajánlatok által indukált 
ŐLM-értéket. 

Kezelni kell azt az esetet is, amikor ugyan mind az öt ajánlati szinten van ajánlat, 
azonban az ajánlatok összértéke nem éri el az általunk vizsgált tranzakció értékét. Ekkor 
a tranzakció azon részét, amelyet nem tartalmaz a könyv, a BLM úgy kezeli, mintha az 
ötödik ajánlati szinten kötődne le. így lehetővé válik továbbra is, hogy az előre meghatá-
rozott standard kötési értékeknek megfelelő implicit költségeket hasonlítsuk össze, bár a 
BLM ebben az esetben csupán alsó közelítését adja a tényleges költségeknek. 

A BLM számításakor mindig az ajánlati könyv aktuális állapota alapján határozzuk 
meg a mutató értékét. így minden 30 másodpercenként rögzített ajánlati könyvhöz szá-

5 Például, ha a harmadik árszinten kötődik le a teljes mennyiség: 

_,, ., , ask, x size, + ask, x size, + ask, x (tranzakció mérete - size, - size-,) Súlyozott átlagár — ! — 5— ^ 
tranzakció mérete 
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2. ábra 
Példa a BLM-re a Mol esetében, különböző kötési értékekre 

(2004. október-2005. február) 
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Forrás: BÉT, Reuters. 

100000 200000 500000 
Kötési érték 
(euró) 

2. táblázat 
A BLM-számításokba bevont részvények 

Név 
Reuters-kód 

Név 
BÉT LSE WSE 

Mol MOLB.BU MOLBq.L MOLB.WA 
Borsodchem BDCD.BU BDCDq.L BDCD.WA 
OTP Bank OTPB.BU OTPBq.L 
Matáv* MTAV.BU MAVDq.L 
Richter GDRB.BU GDRxq.L 
FHB FHBK.BU 
Égis EGIS.BU 
BUXDEC** BUXZ5 

* A Matáv hivatalos elnevezése 2005. május 10-től: Magyar Telekom. 
** A BUX határidős kontaktus legközelebbi decemberi lejárata. 

mitunk egy ŐLM-értéket. A nap végén átlagolással adódik a papír piacának napi BLM-
értéke. Ha átfogóbb képet akarunk kapni az instrumentumokat jel lemző kereskedési költ-
ségekről, akkor kiszámíthatjuk a BLM-értékek átlagát egy hosszabb időintervallumban, 
vagy nyomon követhetjük a napi BLM-értékek alakulását időben. 

A 2. táblázat tartalmazza azokat a papírokat, amelyeket a számításainkba bevontunk. 
A piac egészét jellemző BLM-értéket nap végén az egyes részvények BLM-értékeinek 

forgalommal súlyozott átlaga adja. így lehetséges nemcsak egyedi részvények, hanem 
teljes részvénypiacok likviditását is egyetlen számba sűrítve meghatározni. 

A likviditási mérték gyakorlati alkalmazásának lehetséges területei 

A mérések eredményei összehasonlító elemzések alapjául szolgálhatnak, amelyek jobb 
befektetési döntések megalapozását segítik elő. Lehetőség nyílik a befektetési eszközök 
likviditásának összehasonlítására, bár ezt más likviditási mutatók is lehetővé teszik. A BLM 
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azonban bázispontban fejezi ki a kereskedés implicit költségeit, így olyan területeken is 
alkalmazható, ahol esetleg más mutatók nem. 

- A papírokra vonatkozó hozamkövetelményekbe be lehet építeni a kereskedés impli-
cit költségeit. Ez akár a portfólió-összetételben is indokolhat változtatásokat. 

- Amennyiben a befektető két - diverzifikációs és kockázati szempontból hasonló 
tulajdonságokkal rendelkező - részvény között választ, akkor döntését a papírok likvidi-
tása alapján hozhatja meg, amelynek megállapításában segíthet a likviditás árát jelző 
Budapest Likviditási Mérték. 

- Abban az esetben, ha egy részvény több részvénypiacon is jelen van, akkor az 
összehasonlítás segít annak az eldöntésében, hogy hol lehet olcsóbban végrehajtani a 
tranzakciókat. Ez a nemzetközi intézményi befektetők számára lehet különösen fontos, 
akik portfoliójuk átrendezésekor nagyméretű tranzakciókat hajtanak végre, amelyeket 
alacsony költséggel csak a leginkább likvid piacon lehet megvalósítani. 

- Passzív indexkövető befektetési politika esetén döntő kritérium lehet az azonnali és a 
határidős piac közötti választásban. 

- Alapkezelőkkel szemben gyakori követelmény, hogy a portfolió összeállításakor csak 
nagy likviditású papírba fektessék az alap vagyonát. A BLM - átláthatóságával és egyér-
telműen definiált számítási módszere által - megbízható támpontot biztosít a papírok 
valós likviditásának megállapításához. 

- Viszonyítási alapként szolgálhat annak ellenőrzése során, hogy a brókercégek mi-
lyen hatékonysággal hajtották végre ügyfélmegbízásaikat, ami különösen hasznos lehet 
súlyozott átlagáras megbízások, illetve egyharmados, egyötödös megbízások végrehajtá-
sának megítélésekor, valamint a megbízások teljesítése előtti, saját számlára történő ke-
reskedés (front-running) kiszűréséhez. 

- Azon cégek számára, amelyek több részvénypiacon is jelen vannak, hasznos infor-
mációt nyújthatnak a mérések a másodlagos listázás eredményességére vonatkozóan. 

- A BET a mérések eredményeit árjegyzői szerződések és más termékfejlesztési tervek 
paramétereinek kialakításához használja fel. 

Empirikus eredmények a 2004. október-2005. február 
közötti mérések alapján 

Részvények likviditása a Budapesti Értéktőzsdén 

Amint azt már írtuk, a részvények-részvényportfoliók hozamát a termékek piacának lik-
viditása befolyásolja. Ezért a papírok közötti választást és a papírok portfolión belüli 
súlyát többek között a likviditás költsége határozhatja meg, amelyet a BLM segítségével 
számszerűsítettünk a következő BÉT-en forgó részvények esetében: Borsodchem, Égis, 
FHB, OTP, Matáv, Mol, Richter, valamint a BUX határidős kontraktus következő de-
cemberi lejárata. 

A teljes piacra vonatkozó likviditási érték az egyes részvények BLM-értékeinek forga-
lommal történő súlyozott átlagolásából adódik. A 3. táblázat és a 3. ábra mutatja, hogy 
átlagosan miképpen alakult a likviditás 2004. október és 2005. február között a Budapes-
ti Értéktőzsdén. 

A 3. ábrán látható eredmények könnyen interpretálhatók: a vizsgált időszakban a BÉT-
en jelen levő befektetők a standard kötési értékek esetében átlagosan a 3. ábrán látható 
mértékű implicit költséget voltak kénytelenek elkönyvelni. Annak ismeretében, hogy az 
egyes kötésértékeken mekkora mennyiségeket kötöttek, kiszámolhatjuk, hogy ténylege-
sen mekkora volt az átlagos implicit költség a BÉT-en. Az öt hónap alatt a mért részvé-
nyekben 1411 milliárd forint forgalmat bonyolítottak, amit hozzávetőlegesen 5,5 milli-
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3. táblázat 
Átlagos BLM-értékek bázispontban (2004. október-2005. február) 

Cégnév/ 500 200 100 40 20 
Reuters-kód kötési érték (ezer euró) 

Mol 60 44 34 26 22 
MOLBq.L 202 161 142 132 128 
MOLB.WA 556 452 337 155 91 

Matáv 130 104 79 52 40 
MAVDq.L 192 176 153 138 135 

OTP 56 43 33 24 21 
OTPBq.L 415 228 183 163 147 

Richter 99 82 63 45 38 
GDRxq.L 280 239 191 171 167 

Borsodchem 137 120 99 69 54 
BDCDq.L 408 408 402 396 396 
BDCD.WA 938 795 610 488 421 

FHB 308 288 256 192 144 
Égis 176 163 144 109 86 
BUXDEC 29 24 19 14 12 

Forrás: BÉT, Reuters. 

3. ábra 
A BÉT részvénypiacára számított BLM-értékek standard kötési értékek esetén 

(2004. október-2005. február) 
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Forrás: BÉT, Reuters. 
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4. ábra 
BLM-értékek a BÉT piacán, standard kötési értékek esetén 

BLM bázispont ( 2 0 0 4 - október-2005. február) 
350-1 

20000 40000 100000 500000 

• BUXDEC 
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H Richter 
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(euró) 

Forrás: BÉT, Reuters. 

árd forint implicit tranzakciós költség árán tudtak végrehajtani. Ez 39 bázispontos átla-
gos BLM-értéket jelent. Amennyiben a likviditást egyetlen számértékbe kívánjuk sűríte-
ni, ez az érték lehet az, amelyik a legjobban fejezi ki egy adott piac egészének likviditá-
sát, az implicit költségek alapján. A kötések méret szerinti megoszlását a későbbiekben a 
8. ábrán mutatjuk be részletesen. 

A vizsgált időszakban a 4. ábrán látható likviditási sorrend alakult ki a BLM, azaz az 
implicit kereskedési költségek alapján. E szerint a vizsgált instrumentumok közül a BUX 
decemberi lejárata a leginkább likvid, és az FHB a legkevésbé likvid, azaz a likviditás 
iránti azonnali igény az FHB esetében jár a legnagyobb hozamáldozattal. Az ábrán az is 
jól megfigyelhető, hogy a kötés méretének növelésével nő a likviditás költsége, vagyis ha 
nagyobb mértékben van szükség likviditásra, akkor többet kell érte fizetni. Az egyes 
kötési értékekhez tartozó értékeket összekötő görbe meredeksége a likviditás marginális 
költségének felel meg. 

Érdekes eredmény, hogy a decemberi BUX-lejárattal lehet a legkisebb implicit költ-
séggel kereskedni, amely egyébként a BÉT származékos piacának legnépszerűbb termé-
ke. Bizonyítja továbbá, hogy a BÉT-nek van olyan származtatott terméke, amelynek 
likviditása vetekszik az azonnali piac legnagyobb blue chipjeivel is, sőt, jelen méréseink 
szerint felül is múlja azokat. 

A 4. táblázatból láthatjuk, hogy a BLM-értékek a hagyományos likviditási jelzőszá-
mokhoz hasonló sorrendhez vezetnek. Eltérés „csak" az első három helyen mutatkozik. Az 
eltérés abból adódik, hogy a BLM a likviditás befektetők számára valóban fontos tulajdon-
ságaira koncentrál, és számszerűsíti annak költségét. A forgási sebesség - amely a kereske-
dési aktivitást mérő hagyományos mutatók közül a legösszetettebb és ezáltal talán a legin-
kább sokatmondó - meglepő módon a kereskedés implicit költségeivel kevésbé egyező 
likviditási sorrendet mutat. A részvények implicit tranzakciós költségei szoros összefüggést 
mutatnak a cégek tőkeértékével is, hiszen a standard kötésértékek teljes kapitalizációhoz 
viszonyított aránya nagy eltérést mutat a különböző méretű kibocsátók esetében. 
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5. ábra 
Az implicit költségek alakulása napon belül a Mol esetében (10 nap átlaga alapján) 

BLM bázispont 
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Forrás: BÉT, Reuters 

Az implicit költségek és a forgalom kapcsolata kézenfekvőnek látszik, hiszen a hagyo-
mányos értelmezés szerint, ha nagyobb a piaci aktivitás, akkor nagyobb a likviditás, ami 
alacsonyabb implicit költségeket jelent. Célszerű azonban a forgalomnak mint magyará-
zó változónak a szerepét két részre bontani. Egyrészt igen erős magyarázó ereje van a 
forgalomnak a részvények közötti likviditás vizsgálata során, tehát az esetek nagy részé-
ben igaz az, hogy a magasabb forgalmú részvények likvidebbek, mint az alacsony for-
galmú papírok - erre már rávilágított az az eredmény is, hogy a forgalom és BLM szerin-
ti likviditási rangsor hasonló végeredményt produkált. Másrészt azonban vizsgálataink 
azt mutatják, hogy a forgalom nincs szoros összefüggésben az egyes részvények likvidi-
tásának időbeli ingadozásával, vagyis nem tudjuk megmondani, hogy egy adott rész-
vénynek az alacsony vagy a magasabb forgalmú napon lesz magasabb a likviditása. Ugyan-
ezt figyelhetjük meg, ha az implicit költségek napon belüli alakulását tekintjük (5. ábra). 
A nyitás utáni és a zárás előtti periódus a kereskedési nap két legnagyobb forgalmú 
időszaka, az implicit költségek pedig a vizsgált napokon a nyitást követő 15-20 percben 
a legmagasabbak, majd ezt követően beáll a részvényre jellemző átlagos likviditási mér-
ték körüli szűkebb sávba, és ebben a sávban ingadozik a nap végéig. Megfigyelhetjük 
még, hogy a zárás előtti fél órában a legalacsonyabb a BLM értéke. 

A forgalom napon belüli alakulása egy U alakú görbét követ, ami egybevág korábbi 
tanulmányok eredményeivel is, Lehman-Modest [1994], Muranaga [1999], akik megfi-
gyeléseiket a Tokiói Értéktőzsdén végezték. A napi forgalmi és napi átlagos BLM-érté-
kek korrelációs vizsgálatakor nem fedeztünk fel szignifikáns kapcsolatot a két faktor 
között, amennyiben a számításokat papíronként külön-külön végeztük el. 

A Budapest Likviditási Mérték, amint azt az 1. ábrán láthattuk, a legjobb vételi és 
eladási ár különbségéből (bid-ask spread) és az egymást követő ajánlati szintek közötti 
rések révén jelentkező áreltérítő hatásból épül fel. Konkrét részvények esetében ezek a 
rések a 6. ábrán látható módon alakulnak. Ennek alapján teljes képet kapunk az implicit 
költségek összetételéről. Érdekes például, hogy a Richter legjobb vételi és eladási ára 
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6. ábra 
Az ajánlati könyv egyes árszintjei közötti átlagos különbségek 

(2004. október-2005. február) 
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Forrás: BET, Reuters. 
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közötti különbség nagyobb, mint a Matávé, azonban az ajánlati árszintek közötti különb-
ségek a Richter esetében szűkebbek, így összességében alacsonyabbak az implicit költsé-
gek, mint a Matáv piacán. 

A 7. ábrán a BLM összetételét láthatjuk a legjobb vételi és eladási árak közötti különb-
ségek (bid-ask spread) áreltérítő hatása szerint. A kisebb értékű kötések esetében még 
nem érvényesül annyira az áreltérítő' hatás, itt még a költségek 60-95 százalékáért a 
legjobb vételi és eladási árak közötti rés felel. Ahogy növeljük a kötés méretét, úgy 
növekszik a teljes költségen belül az áreltérítő hatás szerepe. Ez annak köszönhető, hogy 
a teljes kötésérték egyre nagyobb aránya teljesül rosszabb árszinteken. így egy 500 ezer 
eurós értékű kötés esetében a legjobb vételi és eladási árak közötti rés a teljes implicit 
költség mindössze 25-35 százalékáért felelős. 

A likviditás költsége annál nagyobb, minél nagyobb mértékben van rá szükség. Ezért 
a mérési eredményeink értelmezésekor fontos megvizsgálni, hogy mely kötési érték rele-
váns a magyar piacon. A 8. ábrán látható a vizsgált időszakban a kötések megoszlása 
kötési érték szerint. 

Látható, hogy nagyon sok 2000 euró alatti kötés születik, amelyet részben a magánbe-
fektetők megbízásából hajtanak végre. Ez a kötésméret általában még nem jár áreltérítő 
hatással, az implicit költségeket jól magában foglalja a likviditási prémium, ami nem 
más, mint a legjobb vételi és eladási ár különbségének a fele. A kisméretű kötések kate-
góriájában a magánbefektetők mellett intézményi befektetők is kereskednek, elsősorban 
a súlyozott átlagáras (Volume Weighted Average Price), egyharmados/egyötödös (a for-
galom egyharmadát/egyötödét megcélzó megbízások) megbízásoknak és a tail-end6 típu-
sú üzleteknek köszönhetően. A 8. ábra a) részén látható, hogy kötésszám szerint a leg-
több üzlet 4 és 20 ezer euró közötti értéken köttetik. A BLM számításakor a legkisebb 
standard kötésértéket 20 ezer euróra állítottuk be. Az ábra b) részén látható, hogy a 
kötésszámban nagy súlyt képviselő kis kötések árfolyamértéken a forgalomból alacsony 
súlyt képviselnek, és a hangsúly a nagyobb kötések felé tolódik el, ami arra utal, hogy a 

6 Adott szektort vagy régiót érintő portfóliómegbízás, amelynek csak kis szelete jut magyar papírokra. 
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7. ábra 
A legjobb vételi és eladási ajánlatok közötti különbség aránya a teljes BLM-értéken belül, 
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Forrás: BÉT, Reuters 

100 000 

• Mol 

0 Borsodchem 

200 000 

• OTP Bank 

• Égis 

500 000 
Kötési érték 
(euró) 

H Richter 

• FHB 

8. ábra 
BÉT-kötések hisztogramja kötési méret szerint (2004. október-2005. február) 

a) A kötések száma b) A kötések árfolyamértéke 
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5. táblázat 
A DAX-index komponenseinek likviditási értékei bázispontban kifejezve 2001. októberben 

100 200 500 
A részvény neve 

kötési érték (ezer euró) 

MUV2 12 14 20 
EOA 13 16 25 
ALV 14 16 24 
DBK 15 18 28 
BAS 16 21 35 
SIE 20 25 43 
DTE 21 25 38 
DCX 21 28 48 
SAP 22 29 49 
RWE 26 33 54 
BAY 27 38 72 
VOW 27 38 76 
SCH 27 40 81 
HVM 29 40 74 
BMW 32 45 86 
LHA 33 43 75 
HEN3 38 56 115 
FME 42 56 116 

Forrás: Deutsche Börse AG. 

forgalom nagyobb hányadát intézményi befektetők adják. Az MNB adatai alapján a BÉT 
részvényeinek 78,3 százaléka külföldiek kezében van, 6,3 százaléka hazai pénzügyi in-
tézmények kezében, mindössze 3,9 százaléka hazai háztartások kezében. Forgalom te-
kintetében nem érvényesül a külföldiek hasonló arányú dominanciája. 

A Budapest Likviditási Mérték kialakításakor a Deutsche Börse által használt módszer-
tan volt a kiindulópont. A Xetra Liquidity Measure és a BLM felépítése ezért nagyon 
hasonló, ami lehetővé teszi, hogy összehasonlítsuk mérési eredményeinket a világ egyik 
legnagyobb tőkepiacán tapasztalható likviditási szinttel. Az 5. táblázatban láthatók a 
DAX-indexben szereplő részvények XLM értékei bázispontban kifejezve. 

A négy legnagyobb likviditású hazai részvény, vagyis az OTP, Mol, Richter, Matáv 
hasonló mértékű BLM-értékeket mutat, mint a fenti táblázatban szereplő XLM-értékek. A 
fenti 18 DAX-papírt tekintve, a likviditási rangsor hátsó harmadába illeszkednének a 
magyar papírok, ami figyelembe véve a két tőkepiac mérete közötti különbséget, kedve-
zőnek mondható. A legfrissebb adatok (2005. február) szerint a frankfurti tőzsde öt 
legnagyobb likviditást mutató papírjának XLM-értéke 25 ezer eurós kötési érték mellett 
3,3 és 4,8 bázispont között van. Ezek az értékek jóval alacsonyabbak, mint a BÉT piacán 
kalkulált értékek, ami annak a következménye, hogy a német piacon tapasztalható aján-
lati árrések töredékei az itthoniaknak. A vizsgált periódusban az OTP és a Mol esetében 
ez az érték 16, illetve 17 bázispont volt. Erre magyarázatul szolgálhat az, hogy a két 
tőzsdén eltérő árlépésköz értéke - ami meghatározza a papírok legkisebb árváltozási 
mértékét. Ennek mértéke a Deutsche Borsén 1 eurócent, a BÉT-en pedig 1, illetve 5 
forint. A BÉT tervezi az árlépésköz mértékének egységesítését 1 forintos szinten. Ez 
várhatóan csökkenteni fogja az implicit költségeket, és amint azt a tokiói tőzsde tapaszta-
lata mutatja az ajánlati árrések átlagos értékét is (Muranaga [1999]). 
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Hazai részvények likviditásának összehasonlítása a budapesti, londoni és varsói 
értéktőzsde között 

Nem titkolt célja a likviditási adatok mérésének, hogy empirikus úton hasonlítsuk össze 
a magyar papírok likviditását a Budapesti Értéktőzsdén és a párhuzamos jegyzés helyszí-
néül szolgáló piacokon. 

A BÉT-en szereplő blue chip papírok forognak a London Stock Exchange-en (LSE) 
GDR formájában, ami egy az Egyesült Államokban kibocsátott részvényre szóló letéti 
jegy, és ugyanúgy lehet vele kereskedni, mint a részvénnyel, de nem kell a tőzsdére 
bevezetni. A GDR-t egy letétkezelő bocsátja ki. Az LSE-n a Mol, OTP, Matáv, Richter 
és Borsodchem GDR-jai forognak, amelyek likviditását folyamatosan mérjük. A varsói 
tőzsdén (WSE) 2004. október 8-tól lehet kereskedni a Borsodchem papírjaival, és de-
cember 22-től a Mol részvényeivel. 

6. táblázat 
Likviditási hőtérkép 

ŐLM-értékek bázispontban (2004. október-2005. február) 

Részvény/ 20 000 40 000 100 000 200 000 500 000 
Reuters-kód kötési értéke (euró) 

BUXDEC 12 14 19 24 29 
OTP 21 24 33 43 56 
Mol 22 26 34 44 60 
Richter 38 45 63 82 99 
Matáv 40 52 79 104 130 
Borsodchem 54 69 99 120 137 
Égis 86 109 144 163 176 
MAVDq.L 135 138 153 176 192 
MOLBq.L 128 132 142 161 202 iK'f^^ÂÂïl«» 
GDRxq.L 167 171 191 239 280 

FHB 144 192 256 288 308 

BDCDq.L 396 396 402 408 408 

OTPBq.L 147 163 183 228 415 

MOLB.WA 91 155 337 452 556 

BDCD.WA 421 488 610 795 938 

Forrás: BÉT, Reuters. 

A 6. táblázat a magyar papírok likviditási „hőtérképét" mutatja. A világos színek az 
alacsony implicit költségeket jelentik, míg a sötét árnyalatok magas kereskedési költsé-
geket szimbolizálnak. Látható, hogy a hazai papírokkal a Budapesti Értéktőzsdén lehet a 
legalacsonyabb költséggel kereskedni, tehát ezeknek a papíroknak itt a legnagyobb a 
likviditása. Konkrét számértékekkel kifejezve ez a Mol esetében például azt jelenti, hogy 
egy 500 000 eurós (körülbelül 125 millió forintos) tranzakció esetén a kereskedés impli-
cit költsége Budapesten 60 bázispont, azaz 2977 euró (körülbelül 744 ezer forint), Lon-
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donban 202 bázispont, vagyis 10 089 euró (körülbelül 2,5 millió forint), Varsóban pedig 
556 bázispont, vagyis 27 775 euró (körülbelül 6,9 millió forint). 

A fenti eredmények azonban még nem adnak teljes képet az egyes piacok ajánlati 
könyveinek állapotáról. Meg kell vizsgálni, hogy az egyes piacokon a papírok könyvé-
nek első öt helyén mekkora értékben szerepelnek ajánlatok (ezt a 11. ábra segítségével 
tehetjük meg). Amennyiben ez az érték kisebb, mint a standard kötésértékek, úgy a BLM 
az implicit költségek alsó közelítését adja. 

A londoni GDR-papírok esetében további probléma, hogy az ajánlati könyvben gyak-
ran csak egy-két árszinten szerepel ajánlat, így amennyiben az ajánlatok értéke nem éri el 
vizsgált tranzakció méretét, akkor az áreltérítő hatás nem tud érvényesülni, és a BLM-
mutató még inkább alulbecsüli a valós implicit költségeket. Amennyiben ugyanis az első 
öt hely mindegyikén szerepel ajánlat, akkor számítani lehet arra, hogy a további árszin-
teken addicionális likviditás található ugyanazon időpillanatban, igaz kedvezőtlenebb ár-
szinten. Az ajánlati könyvekben szereplő ajánlatok átlagos számát a 9. ábra mutatja. 

9. ábra 
Az ajánlati könyvekben szereplő ajánlatok átlagos száma Londonban és Varsóban 

BDCDq.L 

MAVDq.L 

MOLBq.L 

GDRxq.L 

OTPBq.L 

BDCD.WA 

MOLB.WA 

• 

0 1 

Forrás: BÉT, Reuters. 

Az ajánlati könyv üressége likviditási szempontból nagyon súlyos hiányosságot jelent, 
ugyanis ekkor nem is beszélhetünk a további likviditás azonnali megszerzésének költsé-
géről, mivel az nem elérhető egy bizonyos szint után. Ekkor lép fel egy újabb szempont 
a likviditással kapcsolatban: a késedelem (delay) költsége, amelyet azonban a BLM nem 
vizsgál. A késedelem költsége abból adódik, hogy a tranzakciót nem tudják a szándékok-
nak megfelelően azonnal végrehajtani. Ez kritikus piaci helyzetekben hatalmas vesztesé-
geket okozhat. A késedelem mérése igen nehézkes, és jelenleg a BLM nem terjed ki 
ennek a költségtényezőnek a számszerűsítésére, azonban további fejlesztési céljaink kö-
zött ez is szerepel. (A vizsgált periódusban a BÉT-en minden alkalommal a Reutersen 
látható maximális öt ajánlat szerepelt.) 

A BLM annál inkább alulbecsüli a külföldi piacokon az implicit költségeket, minél 
egészségtelenebb egy papír ajánlati könyve. Például a Borsodchem Londonban forgó 
GDR-ja esetében az áreltérítő hatás csak minimális lehet, hiszen az ajánlati könyv a 
kereskedési idő nagy részben üres vagy csak egy árszinten van benne ajánlat, így az ár 
nem képes rosszabb ajánlatok felé elmozdulni, ezért ekkor nem is számítunk BLM-érté-
ket, csak ha legalább két árszinten található ajánlat a könyvben. 

A nagyobb magyar cégek a kilencvenes évek közepén azért igyekeztek jegyzés helyett 
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GDR/ADR formájában megjelenni a legnagyobb pénzügyi központokban, mert a politi-
kai-gazdasági átmenet elején a nagy nemzetközi befektetó'knek még csak korlátozott köre 
jelent meg a budapesti piacon. Ennek az volt az oka, hogy a fejlődő országok részvény-
piacain magasak voltak a költségek, ami részben a technikai fejletlenségnek és gyenge 
hatékonyságnak, másrészt az alacsony likviditásnak, továbbá a magas jogi kockázatnak 
volt köszönhető. 

A helyzet azonban megváltozott, hiszen a közép-európai tőzsdék hatalmas fejlődésen 
mentek keresztül; e folyamatnak a Budapesti Értéktőzsde mindig az élén haladt, továbbá 
az országok európai uniós csatlakozása minimalizálta a jogi kockázatokat. A likviditásra 
vonatkozó méréseink eredményei szerint pedig szintén azt a következtetést vonhatjuk le, 
hogy a kereskedés első számú parkettje és a nagyobb likviditással párosuló alacsonyabb 
implicit költségek egyértelműen Budapesten találhatók. 

Empirikus eredményeink azt a feltevést igazolják, hogy részvények kettős listázása 
esetén a kereskedés elsődleges színhelye továbbra is a vállalat fő tevékenységének helyi 
tőzsdéje és az eredeti piaca marad. A magyar részvények esetében azonban - a korábbi 
helyzet miatt - a forgalomnak még mindig nagy része zajlik Londonban (10. ábra), bár 
hatékonysági szempontok ezt már nem indokolják. Megjegyezzük továbbá, hogy a lon-
doni forgalom egy része a budapesti forgalom átkötésének tulajdonítható. A részvénye-
ket Budapesten vásárolják meg, majd GDR formájában Londonban jut el a külföldi vég-
befektetőhöz. 

10. ábra 
A forgalom megoszlása a BÉT és az LSE között (2004. október-2005. február) 

© • Mol 

• MOLBq.L e • OTP 

• OTPBq.L 

• Matáv 

MAVDq.L 

• Richter 

• GDRql.L 

Forrás: BÉT, Reuters. 

A előbbieken túl érdemes megvizsgálni a két piacon jelenlevő befektetői kör összeté-
telét is. A 11. ábra az ajánlati könyv első öt helyén szereplő ajánlatok átlagos összértékét 
mutatja. Itt látható, hogy annak ellenére, hogy sokszor csak egy-két ajánlat szerepel a 
londoni ajánlati könyvek vételi és eladási oldalán, ezek átlagos értéke megközelíti, ese-
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11. ábra 
Az ajánlati könyvekben szereplő ajánlatok átlagos értéke (2004. október-2005. február) 
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Forrás: BÉT, Reuters 

12. ábra 

A londoni és a varsói kötések hisztogramja kötési méret szerint (2004. október-2005. február) 

a) A kötések száma b) A kötések árfolyamértéke 
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Forrás: BÉT, Reuters. 
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tenként meg is haladja a budapesti ajánlati könyv első öt helyén szereplő ajánlatok átla-
gos értékét. Ez elsősorban annak köszönhető, hogy eltérő a befektetői kör a két piacon. 
Londonban csak nagy intézményi befektetők vannak jelen, és szinte teljesen hiányzik a 
magánbefektetői réteg. Azt is fontos azonban figyelembe venni, hogy a Reutersen látható 
első öt ajánlati szint Londonban gyakorlatilag az összes ajánlatot lefedi, míg a BÉT-en az 
azt követő ajánlati árszintek még jelentős mennyiségű ajánlatot tartalmaznak. 

A befektetői réteg különbsége jól látszik az átlagos kötésnagyságok eltéréséből is, ha 
összehasonlítjuk a 12. ábrát, az előző fejezet hasonló ábrájával (8. ábra). Látható, hogy 
külföldön csak Varsóban születnek kisméretű kötések, Londonban a forgalom legna-
gyobb részét 500 ezer euró feletti kötések adják, ami azt a feltételezést támasztja alá, 
hogy Londonban csak intézményi befektetők kötnek a magyar papírokban. 

A piac megválasztásának jelentősége intézményi befektetők számára 

Nemzetközi befektetők és elsősorban fejlődő piacokra koncentráló alapok nagy mennyi-
ségben tartanak magyar részvényeket. Az ő esetükben valós problémaként merül fel 
annak eldöntése, hogy melyik piacon vásárolják meg a papírokat: Budapesten, Varsóban 
vagy Londonban. Számokban kifejezve, egy példán keresztül mutatjuk be ennek a dön-
tésnek a jelentőségét és a hozamra gyakorolt hatását. 

Egy egymilliárd forintos (4 millió eurós) portfoliót a BUX-index súlyozása szerint 
fektetnek be magyar papírokba 2000 elején. A BUX-index félévi felülvizsgálatai nyomán 
megváltozik az egyes papírok indexen belüli súlya, amelyet a portfolió tulajdonosának 
követnie kell. A változások követésére lehetőség van Budapesten és a londoni piacon is 
az ott jelen lévő részvények esetében (Borsodchem, Matáv, Mol, OTP, Richter). A jelen-
legi implicit tranzakciós költségekből kiindulva, a következő eredményt kapjuk, ha össze-
hasonlítjuk két portfolió teljesítményét 2000 és 2004 között, amelyek közül az egyik 
esetében a BÉT-en, a másik esetében Londonban követik a BUX 7. táblázatban látható 
változásait. A felülvizsgálatok az egymilliárdos portfolió esetében öt év alatt összességé-
ben 572 millió forint értékben (2,3 millió eurós) indukáltak tranzakciókat. Ennek végre-
hajtása a BÉT-en 21, a Londoni Értéktőzsdén 97 bázispont implicit költséggel járt, ami 
8570, illetve 38 600 euró költséget jelent. Ezek szerint az a befektető, aki a BUX-indexet 
Budapesten képezte le, az 74 bázisponttal jobb eredményt ért el a Londonban kereskedő 
versenytársánál. 

7. táblázat 
A BUX-index felülvizsgálatból adódó súlyváltozások (százalék) 

Időpont Borsodchem Matáv Mol OTP Richter 

2000. március 
2000. szeptember 
2001. március 
2000. szeptember 
2002. március 
2002. szeptember 
2003. március 
2003. szeptember 
2004. március 
2004. szeptember 

0,04 
-0,34 
-0,62 
-1,11 
0,01 

-0,43 
0,01 
0,31 
-0,08 
0,02 

-3,30 
3,73 
3,80 
2,32 
0,51 
1,73 
1,18 
0,39 
0,36 
1,01 

2,79 
-0,94 

0,44 
0,22 
0,86 

-2,04 
0,31 
0,23 
1,83 

-2,18 

1,91 
-1,97 
-1,37 
-0,44 
-1,51 
-1,63 

0,37 
0,96 

-3,50 
-0,41 

-0,43 
-0,42 
-0,98 
-0,11 

1,46 
2,17 

-1,26 
-1,65 

0,71 
0,84 

Forrás: BÉT. 
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Az előbbi példához hasonlóan összehasonlítottuk három olyan befektető teljesítmé-
nyét, aki 2000-ben 1 milliárd forintos (4 millió eurós) kitettséget vállalt a BUX-index-
ben. Az első befektető 2000 elején a BÉT-en vásárolta meg a BUX-ot alkotó részvénye-
ket, a második Londonban GDR formájában, a harmadik pedig decemberi lejáratú B U X 
határidős termék formájában szerzett hosszú pozíciót. Az első kettő befektetőnek a feladata 
a féléves felülvizsgálatok követése, a harmadik befektetőnek pedig a határidős termék lejá-
ratakor kell a következő évi decemberi BUX-lejáratba átkötni megfelelő mennyiségű kont-
raktust. A 8. táblázat tartalmazza a három befektető implicit költségeit az öt év során. 

8. táblázat 
A hosszú BUX-pozíció implicit költségei 2000-2004 (euró) 

Időpont BÉT London BUXDEC 

2000. március 19 928 57 629 8 000 
2000. szeptember 1 273 5 557 
2001. március 1 197 5 027 6 929 
2000. szeptember 1415 5 274 
2002. március 802 2219 5 172 
2002. szeptember 519 3 169 
2003. március 1236 5 405 5 950 
2003. szeptember 419 2 029 
2004. március 437 2 382 7 481 
2004. szeptember 727 4 975 
Időpont 545 2 584 10 595 
Összesen 28 497 96 249 44 128 

Forrás: BÉT. 

Amint az már az előző példából is kiderült, Budapesten a londoni implicit költségek 
töredékéért lehet a szükséges ügyleteket megkötni, ami a portfolió összteljesítményét is 
jelentősen befolyásolja. Az igazán új elem most a határidős pozíció vállalásával való 
összevetés. Mint azt korábban láttuk, a BLM szerint a decemberi BUX-lejárat a legin-
kább likvid termék a BÉT-en, azaz itt a legkisebbek a kereskedés implicit költségei. Az, 
hogy számításaink szerint ezen a módon a pozíciótartás mégis több mint 50 százalékkal 
magasabb költséggel jár , mint az azonnali piaci portfolió, az annak köszönhető, hogy 
minden évben a teljes mennyiséget át kell kötni, míg az azonnali piac esetében csak a 
felülvizsgálatot kell követni. Ha számításba vennénk azonban a pozíció lezárásának költ-
ségét is, ami határidős termék esetében nulla, akkor már ez a forma járna legalacsonyabb 
implicit költséggel. Továbbá, ha bevonnánk a vizsgálatba a finanszírozási költséget is, az 
ismételten a határidős kontraktus felé billentené a mérleg nyelvét. 

Hazai kibocsátók másodpiaci listázása a varsói értéktőzsdén 

2004 utolsó negyedévében két magyar, a BÉT-en jegyzett társaság döntött úgy, hogy 
másodlagos bevezetés keretében kibocsátóként jelenik meg a varsói értéktőzsdén. Első-
ként 2004 októberében a Borsodchem, majd decemberben a Mol jelent meg a régió 
legnagyobb parkettján. 

A Budapest Likviditási Mérték alkalmas arra, hogy e cégek esetében az előzőkhöz 
hasonlóan Budapest-Varsó között is összehasonlítsa a papírok likviditását, valamint a 
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kereskedés implicit költségeit. Továbbá méréseink a másodlagos listázás eredményessé-
gére vonatkozó hasznos információkkal is szolgálhatnak a kibocsátó cégek részére. 

A kibocsátók számára egy ország tőzsdéjén való megjelenés nemcsak addicionális for-
rásbevonás és ú j befektetői réteg elérése miatt előnyös, hanem növeli az adott országban 
a cég ismertségét, presztízsét, társadalmi elfogadottságát. 

Lássuk azonban, hogy mit mutatnak a számok! A 13. ábrán látható, hogy mekkora 
részt hasít ki a papír teljes forgalmából a lengyel piac. Ebben a tekintetben a Borsodchem 
varsói jelenléte sikeresebbnek mondható, hiszen aránya az összforgalomból 12 százalé-
kot ér el, míg a Mol esetében mindössze 2 százalékot. Ez feltűnően nagy különbség, 
amiben valószínűleg az is közrejátszik, hogy míg a Borsodchem bevezetéskor egy na-
gyobb pakettet értékesített, addig a Mol esetében egyszerűen a kibocsátói tájékoztató 
elkészítéséről volt szó, a cég nem értékesített saját részvényeket Varsóban. 

13. ábra 
A Mol és a Borsodchem forgalmának megoszlása Budapest és Varsó között 

Mol: 2004. december 2 2 . - 2 0 0 5 . január 31. Borsodchem: 2004. október 8.-2005. január 31. 

12% 

• BÉT Varsó 

Forrás: BÉT, Reuters. 

14. ábra 
A BLM-értékek és napi átlagos forgalom (2004. október-2005. február) 

BLM-értékek a varsói tőzsdén és a BÉT-en Napi átlagos forgalom (millió forint) 
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Forrás: BÉT, Reuters. 
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710 Kutas Gábor- Végh Richárd 

A BLM által reprezentált implicit kereskedési költségek, mint azt már korábbi ábrákon 
is láthattuk, Budapesten töredékei a Varsóban tapasztalhatókhoz képest. Ezt mutatja a 
14. ábra, ami mind a befektetők, mind a kibocsátók számára érdekes következtetésekkel 
jár. A befektetőknek azt jelzi, hogy jóval magasabb implicit költségek mellett hajthatják 
végre ugyanazt a tranzakciót a varsói tőzsdén, mint a BÉT-en. A kibocsátók számára 
pedig egyértelműen jelzi, hogy túl a listázás addicionális hasznain a részvények elsődle-
ges és leginkább likvid piaca továbbra is a Budapesti Értéktőzsde. 

A 15. ábrán látható hisztogrammok segítségével próbálunk következtetni a részvé-
nyek befektetői körére. Látható, hogy Varsóban a legkisebb, 2000 euró alatti kötéseknek 
sokkal dominánsabb a súlya, mint Budapesten, ami arra utal, hogy sikerült a lengyel 
magánbefektetői réteget elérni. A külföldi intézményi befektetők azonban nagy valószí-
nűséggel továbbra is a BÉT-en kereskednek a két cég részvényeivel. Az előbbi következ-
tetések érvényességekor azonban továbbra sem szabad elfelejteni azt a korábbi kiegészí-
tésünket, hogy az intézményi befektetők is adhatnak kisméretű megbízásokat bizonyos 
speciális típusú megbízásoknak köszönhetően. 

Lengyelország esetében fontos továbbá az a szabályozásból fakadó sajátosság, hogy a 
lengyel nyugdíjpénztárak külföldi cégek részvényeit relatíve alacsony súllyal tarthatják 
portfoliójukban, míg a varsói tőzsdén jegyzett cégek papírjaira vonatkozó korlátozás 
sokkal enyhébb. Ezért külföldi cégek a lengyel nyugdíjpénztárakat a varsói tőzsdén ke-
resztül érhetik el. Ez azért különösen fontos, mert a lengyel nyugdíjpénztárak jelentős 
befektetői kört képviselnek a részvénypiacon, amit legjobban az a tény mutat, hogy az ő 
portfoliójukban a részvények aránya körülbelül 30 százalék, szemben a hazai 9 százalék-
kal. Ennek fényében meglepő, hogy a kötésnagyságokat bemutató hisztogram szerint a 
kisméretű kötéseknek van domináns szerepe, ami nem utal közvetlenül a lengyel intéz-
ményi befektetők domináns részesedésére, vagy pedig azok nagyobb arányban alkalmaz-
nak kisméretű megbízásokat, mint a BÉT-en jelen levő intézmények. 

* 

A Budapest Likviditási Mértékkel olyan mutatószámot igyekeztünk létrehozni, amellyel 
mérhetővé váltak a kereskedés valós költségei. Ezeket a költségeket tanulmányunkban 
összefoglalóan implicit költségeknek neveztük, amelyek magukban foglalják a legjobb 
vételi és eladási ajánlatok közötti különbséget (bid-ask spreadet), és az áreltérítő hatást. 
Ezáltal a BLM a likviditás árát számszerűsíti. A BLM legnagyobb erénye az lehet, hogy 
hozamvárakozási előrejelzéseikbe is beépíthetik a befektetők, és ezáltal konkrét befekte-
tési döntésekre is hatással lehet. A kibocsátók számára a mutató visszajelzést adhat a cég 
tőkepiaci helyzetéről. 

Tanulmányunkban bemutattuk mérési eredményeinket, amelyek lehetőséget teremtet-
tek összehasonlító elemzések elvégzésére. Megvizsgáltuk a BÉT-en forgó legnagyobb 
papírok kereskedésének implicit költségeit, és felállítottuk az ebből adódó likviditási 
rangsort. Továbbá a mérések külföldi piacokra való kiterjesztésével lehetőség nyílt a 
magyar papírok hazai és külföldi piacain jelentkező kereskedési költségek összehasonlí-
tására is. Magyar blue chip papírok forognak GDR formájában a londoni értéktőzsdén és 
2004 utolsó negyedétől a varsói értéktőzsdén. 

Felállítottuk a BÉT-en legaktívabban kereskedett részvények likviditási rangsorát. A 
Budapest Likviditási Mérték hasonló eredményt adott több hagyományos likviditást és 
kereskedési aktivitást mérő mutatószámhoz, elsősorban a forgalom mértékéhez. Jelentő-
sebb eltérések mutatkoztak azonban a forgási sebesség által jelzett likviditási rangsorhoz 
képest. Abban a tekintetben nem született meglepő eredmény, hogy a legnagyobb forgal-
mú Mol-OTP páros implicit költségei mutatják a legalacsonyabb értékeket, azonban az 
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már érdekes eredménynek bizonyul, hogy még ezt a két részvény is megelőzi a BUX 
decemberi határidős kontraktusa, ami a piac leglikvidebb termékének bizonyult. 

A tanulmányban az implicit költségek mértékén túl a likviditás összetevőinek részletes 
elemzésével bepillantást adtunk az egyes részvények ajánlati könyvének felépítésébe, 
ami alapján a befektetők a számukra optimális kereskedési stratégia kidolgozásához hasz-
nálhatják fel eredményeinket. 

A London-Budapest és Varsó-Budapest összehasonlításban egyaránt elmondhatjuk, 
hogy a kereskedés implicit költsége a BÉT-en töredéke a külföldi tőzsdéken tapasztalható 
költségekhez képest. Ez a befektetők számára egyértelműen azt jelenti, hogy továbbra is 
a BÉT-en érdemes ezen cégek papírjaival kereskedni, valamint azon külföldi ügyfelek-
nek, akik a korábbiakban Londonban üzleteltek, költség alapon érdemes megfontolniuk 
megbízásaik áthelyezését Budapestre. 

A jövőben is folytatni kívánjuk a likviditási méréseket, amelynek eredményeit a tervek 
szerint a BÉT honlapján (www.bet.hu) havi rendszerességgel fogja közzétenni, valamint 
a mérések kiterjednek majd a BUX-ban szereplő valamennyi papírra. A mért időszak 
hosszabbodásával újabb elemzések elvégzésére nyílik majd lehetőség a likviditást meg-
határozó tényezők vizsgálatával. 
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M I H Á L Y I P É T E R 

Jó úton járunk? 
Magyarország euróstratégiája 

Magyarország fokozatos fiskális konszolidáción keresztül, rugalmas árfolyamrend-
szerben, inflációs célt követő politikával kívánja bizonyítani hitelességét és teljesíte-
ni a maastrichti kritériumokat. Ez tévút, mert magában rejti mind a négy mutató kilen-
gésének lehetőségét. A hitelesség 2001 táján elveszett, a nominális konvergencia-
kritériumok tekintetében 2005-ben a helyzet rosszabb, mint korábban. A négy éve 
követett stratégia nem alkalmas a hitelesség visszaszerzésére, s így végső soron a 
nominális konvergenciakritériumok teljesítésére sem. A kormány és a jegybank konf-
liktusa inkább következménye, semmint oka a négy éve követett út ellehetetlenülé-
sének. A hitelességet most már csak a valutatábla-rendszerre (currency board) való 
áttéréssel lehet visszaszerezni. A gazdaságpolitika szabadsága most már annak meg-
határozására szűkült le, hogy ennek időpontját mikorra tűzi ki. A valutatábla beveze-
téséhez szükséges politikai, jogi és intézményi feltételek szisztematikus áttekintése 
nem e tanulmány feladata. A másik lehetőség a spontán eurósítás felgyorsítása. Ez a 
kevésbé jó megoldás.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: E52, E63, E66. 

Nyilvánvaló, senki által sem vitatott az a feltételezés, hogy az euró bevezetése1 a gazda-
ság szereplői számára csökkenti a tranzakciós költségeket és a kamatszintet, valamint 
növeli a külkereskedelmet, mindez pedig serkentően hat majd a magyar gazdaság nö-
vekedésére.2 Kezdetben ez volt az euró bevezetése mellett szóló legerősebb és a széles 
közvélemény számára is nagy erővel hirdetett okfejtés. Miután 2003 elején a forintot 
spekulációs támadás érte, a hangsúly a nyereségkilátásokról áttevődött az esetleges vesz-
teségek elkerülésére. Ha nincs nemzeti valuta, nincs spekulációs támadás sem - ez az 
igazi nyereség. Ez azonban már kimaradt a közvélemény-formálásból. Azt már 1995 
decembere óta lehet tudni, hogy a közös valutának euró lesz a neve, és azt is, hogy 
Magyarországnak is mihamarabb alkalmassá kell válnia a bevezetésre. Az első, 1999-
ben született pénzügyminiszteri ígéret 2004-et vagy 2005-öt említette lehetséges céldá-

* A Szegedi Tudományegyetem pénzügytan tanszéke szervezésében megtartott Pénzügyek és globalizáció 
című jubileumi konferencián 2004. november 9-én elhangzott előadás szerkesztett változata. Köszönetemet 
fejezem ki Mátyás Lászlónak, Oblath Gábornak, Jacek Rostowskinak, valamint a kézirat lektorának értékes 
megjegyzéseikért. 

1 Pongyolábban fogalmazva: a Gazdasági és Monetáris Unióhoz (GMU) való csatlakozás. Jogi értelemben 
Magyarország és a másik kilenc csatlakozó ország az EU-ba való belépéssel automatikusan a GMU tagja is 
lett, de engedélyt - derogációt - kapott arra, hogy az eurót csak egy későbbi időpontban vezesse be. 

2 Az MNB-ben készült Csajbók-Csermely [2002] tanulmány szerint a tartós hasznok évente a GDP 0,63-
0,89 százalékával haladják meg a költségeket. 

Mihályi Péter a Veszprémi Egyetem és a Közép-európai Egyetem tanára. 
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tűmként, a miniszterelnök 2003 nyarán 2008-at mondott, majd az egy évvel későbbi -
máig utolsó - ígéret 2010-re vonatkozik. 

Ezen a ponton azonban a szakmai közmegegyezés véget ér. Pontosabban fogalmazva, 
az egymástól eltérő nézetek megfoghatatlanok, nem köthetők nevekhez, félig vagy csak 
negyedrészben kimondottak. Az álláspontok a szaksajtóból - sőt a Monetáris Tanács 
publikált jegyzőkönyveiből - sem követhetők. Ennek egyik oka az lehet, hogy Magyar-
ország kis ország, ahol a monetáris politika, az elméleti közgazdaságtan és a gazdaságpo-
litika elméletének művelői, e közpolitika honi és nemzetközi pályán működő kivitelezői, 
illetve az üzleti szféra nem alkotnak egymástól világosan elkülönülő csoportokat. Ez 
szükségszerűen egyfajta összeférhetetlenséget teremt, amit a szereplők többsége nagy 
igyekezettel próbál is „kezelni".3 A legalapvetőbb kérdésekben a monetáris politikával 
foglalkozó szakemberek - természetesen - egyetértenek. A mégis létező viták alapja az 
arányok, a nagyságrendek és a rugalmassági koefficiensek jelen és jövőbeli alakulására 
vonatkozó becslések eltérése.4 

A ködösítő megfogalmazások másik oka abban rejlik, hogy nemcsak a hivatalból in-
tézkedők, de a témában megnyilatkozó szakértők is kötelességüknek érzik a nemzeti 
érdekek védelmét, tehát kerülik az olyan vitapontok nyilvános boncolgatását, ahol a 
szennyes kiteregetése esetleg érvet szolgáltatna Brüsszel számára a politikai alkuk folya-
matában, vagy riasztóan hatna a külföldi befektetőkre.5 

Amúgy pedig a vita még a hozzáértők között is egyenlőtlen feltételek között folyik. 
Csak a központi bank és a pénzügyminisztériumi vezetők rendelkeznek naprakész infor-
mációkkal a pénzpiacokon zajló tranzakciók nagyságrendjéről, szerkezetéről, s ezért a 
külső megfigyelőkhöz képest nekik sokkal nagyobb esélyük van a helyes prognóziskészí-
tésre. De azok sem értenek mindenben egyet, akik a legközelebb vannak az információk-
hoz. A kormány úgy látja, hogy az erős forint gátolja a növekedést, a foglalkoztatást és az 
exportot, a jegybank viszont minimálisnak gondolja ezt a hatást. Szerintük csak az „erős" 
forint tartja féken az inflációt, sőt jótékonyan hat a termelői és exportstruktúrára is. 

Akárhogy is van, tény, hogy az euró bevezetéséhez fűződő, egymásnak feszülő állás-
pontok viszonylag kis számban jelennek meg a szaksajtóban. Ebből már eddig is sok 
félreértés és baj származott! Miközben a szakfolyóiratok hasábjain szinte minden euró 
bevezetésével összefüggő részkérdéssel kapcsolatban jelentek meg írások, a politikai 
gazdaságtani szintézis késik. így nincs mit csodálkozni azon, hogy a gazdaságpolitika 
irányításáért felelős állami intézmények, a kormány és a pártok vezetői valójában nem is 
igazán értik a folyamatokat. Ez is késlelteti a helyes döntések megszületését, valamint az 
euró bevezetéséhez szükséges pozitív közhangulat kialakulását. 

Az euró bevezetésének feltételeiről ad áttekintést az 1. táblázat, amely egyben a cikk 
egészéhez is gondolati sorvezetőként szolgál. A cikk hátralévő részének felépítése a kö-

3 Ezt az összeférhetetlenséget csak fokozza a pártok közötti és a pártokon belüli politikai rivalizálás, de 
önmagában nem felelős érte. Az ugyanis teljesen rendjén való egy többpárti demokráciában, hogy az egy-
mástól különböző értékeket és elveket valló pártok, illetve a mögöttük álló szakemberek az ország jövőjét 
évtizedekre meghatározó alapkérdésekben homlokegyenest ellenkező álláspontot képviselnek. Sőt, arra is 
van példa, hogy a kormányzó párt miniszterelnöke és pénzügyminisztere mást gondol az euró bevezetéséről 
(például Nagy-Britannia). 

4 Egy hétköznapi példa talán segít e gondolat jobb megvilágításában. Mindenki tudja, hogy az oxigén 
táplálja a tüzet, s azt is, hogy a történelem tele van olyan tűzesetekkel, amikor egy-egy ház kigyulladása után 
a szél miatt egész városrészek váltak a tűz martalékává. De arról is van tapasztalatunk, hogy az utcán sétálva 
sokszor csak nagy nehézség árán sikerül gyufával vagy öngyújtóval cigarettára gyújtani, mert a lángot 
elfújja a szél. Minden az arányokon múlik! Ki tudja azonban biztosan megmondani, hogy holnapután vagy 
akár a mai napon, de két órával később milyen erősen fog fújni az utcán a szél? 

5 Az öncenzúrára való hajlamot - és ez már nem természetes - tovább fokozzák a kutatók és a kutatóinté-
zetek pártpolitikai szimpátiái. 
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vetkező. Először a reál- és nominálkonvergencia kritériumait, valamint az európai árfo-
lyam-mechanizmust (ERM-2) mutatjuk be, aminek során a hangsúlyt a hazai szakiroda-
lomban megfogalmazott bírálatok ismertetésére helyezzük. Majd következik a bírálatok 
bírálata. Azt a vélekedést fogjuk több oldalról alátámasztani, hogy a bírálatok végső 
soron nem meghatározók, a maastrichti kritériumok6 megváltozásában Magyarországnak 
nem szabad és nem is érdemes reménykednie. Ezután azt a kemény állítást fogalmazzuk 
meg, hogy a magyar gazdaság mára védhetetlen pályára sodródott. Ezért, ha nem is 
meghatározó, de komoly felelősség terheli a csúszó leértékelés 2001. évi megszüntetését 
követő új monetáris politikát is. Azzal a következtetéssel zárjuk a tanulmányt, hogy a 
közgazdasági racionalitás már 2006-ra megkövetelné a költségvetés egyensúlyba hozá-
sát. Ez alkalmat és lehetőséget adna a forint euróval szembeni árfolyamának végleges és 
visszavonhatatlan rögzítésére 250 forint/euró szinten (currency board, CB). A másik 
lehetőség a spontán euróizáció tudatos felgyorsítása. Ez a kevésbé jó megoldás. Minden 
más kimenetel csak időhúzás, ami évről évre exponenciális ütemben emeli az előbb-
utóbb elkerülhetetlen stabilizáció társadalmi és politikai költségeit. 

1. táblázat 
Az euró bevezetésének feltételei Magyarország szemszögéből 

Gazdasági feltételek 

Reálkonvergencia 

1 . 

2. 
3. 

felzárkózás az EU-átlaghoz GDP/fő 
tekintetében 
az EU-átlaghoz hasonló gazdasági szerkezet 
megfelelés az optimális valutaövezet 
kritériumainak (5 feltétel) 

Nominális konvergencia (maastrichti 
kritériumok + stabilitási és növekedési 
egyezmény)* 

1 . 

2. 
3. 
4. 

árstabilitás 
kamatkritérium 
államháztartási deficit 
államadósság 

Politikai feltételek 

EU-csatlakozás előtt nincs szerződési korlát 

EU-csatlakozás (2004. május 1.) után csak az EU belső szabályai szerint 

* Számos publikáció az árfolyam-stabilitást az ERM-2 feltételei között sorolja fel. Gáspár-Wisniewski 
[2004] tanulmánya egy további, összefoglaló kritériumot is említ, amelyben benne van a piaci integráció, a 
folyó fizetési mérleg, az egységnyi munkaerőköltség és más árindexek alakulása is. 

Az euró bevezetésének közgazdasági feltételei 

Első megközelítésben evidenciának tűnik, hogy a Gazdasági és Monetáris Unióhoz való 
csatlakozás alapfeltétele az EU-országok általános gazdasági fejlettségi szintjéhez való 
nagy mértékű közelítés, a reálkonvergencia. A felzárkózás sebességével kapcsolatos vizs-
gálatok (Darvas-Simon [1999], Mellár [2001], Erdős [2004]) nagyjából azonos ered-

6 A rövidség kedvéért ebben a cikkben többnyire én is az elterjedt, de pontatlan megfogalmazást haszná-
lom. Valójában a nominális konvergencia kritériumait az 1992. évi maastrichti szerződés (Treaty on European 
Union), az 1996. évi stabilitási és növekedési egyezmény és az értelmezés céljából kiadott különféle bizott-
sági, ECB- stb. dokumentumok együttesen tartalmazzák. 
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ményre vezettek: Magyarország számára az EU-átlag7 fejlettségi szintjéhez való felzár-
kózás minimálisan 15-20 évet, de reálisan inkább 30-40 évet vesz majd igénybe. A tény-
leges felzárkózás időhorizontját tekintve tehát Magyarországon nincs vita a szakemberek 
körében, mégis csak ritkán lehet találkozni olyan megfogalmazással, amely azt hangsú-
lyozná, hogy a felzárkózás céldátuma és az euró hazai bevezetése között nincs, és nem is 
kell, hogy legyen kapcsolat.8 

Nincsenek komoly viták a 2., illetve 3. reálkonvergencia-szempont dolgában sem. 
Általános az egyetértés abban, hogy a magyar gazdaság szerkezete és intézményi struk-
túrája már egy fejlett, ipari ország képét mutatja, az EU magját alkotó országokhoz 
képest az eltérések nem számottevők.9 Azt is több szerző bizonyította, hogy a magyar 
gazdaság - éppen úgy, mint a többi újonnan csatlakozott ország - megfelel az optimális 
valutaövezet (optimál currency area) kritériumainak, azaz a nyitottság, a kereskedelmi 
integráció, a konjunktúraingadozások összehangoltsága, a termelés és az export diverzi-
fikáltsága, valamint a termelési tényezők mobilitása stb. nem tér el érdemben az EU-
normáktól.10 Sőt, a nemzetközi irodalomban olyan álláspont is van, miszerint az optimá-
lis valutaövezetre vonatkozó kritériumrendszer valójában önmagát beteljesítő jóslat, azaz 
a közös valuta átvétele gyakorlatilag magától megteremti a valutaunióban együtt élő gaz-
daságok szinkronizációját (Frankel-Rose [1998], Babetskii [2005]). 

A nézetkülönbségek a nominális konvergencia körül alakultak ki. Ennek a vitának a 
lényege egyfajta kettős értelmezés, ami azután szükségszerűen tudathasadásos állapothoz 
és feloldhatatlan konfliktusokhoz vezet. Egyfelől, kimondva-kimondatlanul Magyaror-
szágon is sokak fejében erősen él valamifajta neoklasszikus tankönyvi logika. E szerint a 
maastrichti kritériumoknak való megfelelés egyszersmind egyensúlyi, optimális gazdasá-
gi pályát is jelent. Közkeletű hivatkozás, hogy e kritériumoknak való megfelelés még a 
legfejlettebb országok esetében is éveket vett igénybe, így teljesen természetes, hogy erre 
az egyensúlyi pályára Magyarország is csak hosszabb átmeneti idő után képes átállni. Konk-
rétabban fogalmazva, ez az egyensúlyi pályára való átállás azt jelenti, hogy Magyarország-
nak meg kell találnia azt a forint/euró árfolyamot, amely középtávon is stabilan fenntartha-
tó,11 és amely összeegyeztethető a négy maastrichti feltétellel is (1. ábra). 

Másfelől, ezt a neoklasszikus tankönyvi logikát ugyanezek a szakértők bírálják is, arra 

7 Itt és a továbbiakban eltekintek attól a számszerűségek szempontjából nagyon is fontos ténytől, hogy az 
EU egy fokozatosan bővülő országhalmaz, s emiatt az „EU-átlag" mint statisztikai kategória maga is mozgó 
célpont. 

8 Ez azonban az EU-ban nem általánosan elfogadott vélemény. Hans Reckers, a Bundesbank egyik igaz-
gatósági tagja egy IMF-Világbank konferencián 2000-ben azt javasolta, hogy az újonnan csatlakozó orszá-
gok számára feltételként kellene megszabni az EU-áltag 70 százalékát elérő GDP/fő szintet (Financial Ti-
mes, 2000. szeptember 26.) Az ilyen javaslatok újbóli felbukkanásának veszélye 2005-ben is fennáll! 

9 Noha ezzel ellentétes tényeket is bármikor csokorba lehetne gyűjteni, egy ilyen álláspont jogilag nehe-
zen lenne védhető. Az 1993. évi úgynevezett koppenhágai gazdasági kritériumok ugyanis már az EU-csatla-
kozás feltételeként szabták a „működő piacgazdaság" meglétét, valamint a megfelelő versenyképességet és 
rugalmasságot, így ezeket még egyszer bajos lenne számon kérni Magyarországon vagy bármelyik már benn 
lévő, de az eurót még át nem vevő országon. 

10 Különböző szerzők nem pontosan ugyanazokat a kritériumokat használják. Antal [2004] felsorolásában 
hét kritérium szerepel. Neményi [2003] jelentős problémának tekinti, hogy a csatlakozó országokban a pénz-
ügyi közvetítés mélysége sokkal alacsonyabb, mint az EU-ban, bár azt exressis verbis nem mondja, hogy ez 
is beletartozna a optimális valutaövezeti kritériumok sorába. Gáspár-Wisniewski [2004] - éppen ellenkező-
leg - egy 2004-es ECB-tanulmányra hivatkozva azt hangsúlyozza, hogy a magyar munkaerőpiac alkalmaz-
kodási képessége azonos vagy még jobb is, mint több euróövezeti országé. Egy 2000. évi OECD-elemzés 
alapján ugyanezt állítja Dezséri [2004] is. 

11 A sáv jelenleg ±15 százalékban van meghatározva, de korábban voltak olyan vélekedések is, hogy egy 
ennél szűkebb lesz a sáv. Jogilag az ERM-2-höz való csatlakozás nem kötelező, de a mai közmegegyezés az, 
hogy az újonnan csatlakozó országok ezt az utat fogják választani. Mai felfogás szerint az euró „előszobájá-
ban" két évet illik majd eltölteni, de jogi akadálya annak sincs, hogy ennél hosszabb ideig várakoztassák az 
új tagországokat. 
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1. ábra 
A nominális konvergenciakritériumok hagyományos értelmezése 

hegyezve ki a kritika élét, hogy a valóság mennyivel bonyolultabb, mint a tankönyvi 
ábrázolás. Megítélésem szerint a magyarországi vitákban eddig öt ellenérv fogalmazó-
dott meg markáns módon.12 

1. A követelmények valójában önkényes számkombinációk, amelyek nem szolgálhat-
nak kizárólagos sorvezetőül egyetlen európai kormány számára, így Magyarország szá-
mára sem. Ezt valójában - hangzik az érvelés - az EU vezetői is tudják. A négy 
konvergenciakritérium, ezen belül pedig különösen a két fiskális kritérium, indokolatla-
nul merev korlátokat kényszerít Európára. így nem lehet növelni a foglalkoztatást, nem 
lehet műszakilag utolérni az Egyesült Államokat, nem lehet figyelembe venni az egyes 
tagországok sajátságos demográfiai helyzetét stb. Végtére is, Prodi az Európai Bizottság 
elnöke 2002 októberében egy Le Morcde-interjúban maga is elismerte, hogy „a stabilitási 
és növekedési egyezmény egy butaság" - tehát várható, hogy előbb-utóbb puhítani fog-
ják a szabályokat.13 

2. A szocialista tervgazdaság örökségét maga mögött hagyó Magyarország költségve-
tési deficitje alapjában véve strukturális deficit, amely nem hasonlítható egyes fejlettebb 
országok „laza" költségvetési politikája által generált deficithez. Nálunk - hangzik az 
érvelés - az oktatás, az infrastruktúra, az egészségügy sok évtizedes elhanyagolását vagy 
a bankszektor alulfejlettségét kell bepótolni, s ha emiatt keletkezik deficit a költségvetés-
ben és/vagy nő az államadósság, azt az EU-nak el kellene fogadni. Mi több - folytatódik 
a gondolatmenet - az EU-csatlakozás kezdetben maga is deficitnövelő tényezőként hat az 
újonnan csatlakozó országok számára, mert a kötelező ráfordítások azonnal jelentkez-
nek, míg a Brüsszelből érkező támogatások folyamatos, magas szintű abszorpciója csak 
több év késleltetéssel remélhető.14 

3. Egy felzárkózó gazdaságban elkerülhetetlen, hogy az úgynevezett strukturális vagy 
egyensúlyi infláció üteme magasabb legyen, mint az élbolyban, ebből pedig az egyen-
súlyi reálárfolyam felértékelődése következik. Ezt fejezi ki a Balassa-Samuelson-ha-

12 Ezek az érvek különböző időpontokból és - részben - különböző szerzőktől származnak, akik a körül-
mények változásának hatására akár azóta meg is változtathatták véleményüket. Mégis, mint az oly gyakran 
történik, a kimondott és különösen a leírt gondolatok önálló életet élnek. 

13 E tanulmány szerkesztőséghez történt márciusi első beadását követően a lazítás be is következett. 
14 Lásd Neményi [2003] 502. o. A csatlakozással összefüggő hiány mértékét - GDP-arányosan - 1-5 

százalék között becsülik az Orbán-Szapáry [2004] tanulmányban idézett egyes szerzők. 
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tás.15 Ezért az újonnan csatlakozó országokban szükségszerűen elnyúlik az a dezinflációs 
időszak, ami alatt az inflációt „felesleges veszteségek nélkül" 2-4 százalék körüli szintre 
lehet leszorítani. 

4. A szocialista múlt örökségéhez tartozik a torz árszerkezet és a hagyományosan 
gyenge minőség is. Mielőtt az ország csatlakozna a Gazdasági és Monetáris Unióhoz, az 
energiaszektorban és a tömegközlekedésben fennmaradt árdotációkat ki kell küszöbölni, 
s ez - még 10 évre elosztva is! - akár évi 4-5 százalékos inflációs nyomást eredményez.16 

A fogyasztói árindex oldaláról azáltal is inflációs nyomás keletkezik, hogy a verseny és 
az import hatására gyors ütemben javul az áruk és szolgáltatások minősége, amit viszont 
a hagyományos árindexszámítás képtelen teljes mértékben kiszűrni.17 

5. Magyarországon az elkerülhetetlenül magasabb infláció miatt magasabbak az állam-
háztartás kamatkiadásai is. Az ebből eredő többletdeficitet azonban nem kell figyelembe 
venni, mert a nominális kamatfizetés egy része csak a hitelezők inflációs veszteségét 
ellensúlyozza. Ezt úgy is szokták fogalmazni, hogy nem az államháztartás teljes deficitje 
az érdekes, hanem - a kamatfizetések nélküli - úgynevezett elsődleges deficit.18 

Végeredményben mind az öt bírálat az 1. ábra korrekcióját, kiegészítését javasolja. 
Arra hívja fel a figyelmet, hogy az 1-4. kritérium között nem pusztán egyirányú össze-
függések léteznek, vannak vissza- és keresztbe mutató hatások is. Akár még 5-6 nyilat is 
berajzolhatnánk az ábrába, hogy vizuálisan is szemléltessük az összefüggéseket. Mind-
ebből következik az a megállapítás, hogy a forint megtartása - rövid és hosszú távon 
egyaránt - bizonyosan segíti az egyensúlyi reálárfolyam megtalálását, fenntartását, majd 
rögzítését, s ezáltal az euró bevezetésével járó növekedési áldozatok és társadalmi fe-
szültségek minimalizálását. (Feltéve, hogy az EU elfogadja a magyar érveket, továbbá, 
hogy Magyarországon jó kezekben van a fiskális és a monetáris politika.) Lényegében ez 
a hazai mainstream álláspont. Az elmúlt évtizedben ezt képviselte nyilvános kiadványa-
iban az MNB és a Pénzügyminisztérium is. 

E tanulmány legfontosabb célja, hogy bebizonyítsa, az öt ellenvetésnek van logikai és 
ténybeli alapja, mégsem tekinthető egyik sem perdöntőnek a magyar monetáris politika 
előtt álló választási lehetőségek szempontjából. Véleményem szerint az önálló valuta 
megtartására épülő monetáris politikának - még optimális hazai fiskális és monetáris 
politikát feltételezve is - alig van mozgástere a posztszocialista átmenet és az EU-csatla-
kozás összefüggésrendszerében. Vagy az történik, hogy a nemzetgazdaság sikeres a reál-
és nominális konvergencia tekintetében, s akkor a nemzeti valuta megállíthatatlanul fel-
értékelődik, vagy az, hogy a konvergencia a külföld szemében eredménytelen és hitelte-
len, akkor pedig az árfolyam zuhanása elkerülhetetlen (2. ábra). 

És van persze egy harmadik lehetőség is: árfolyam-erősödések és árfolyamzuhanások 
egymást követő, kiszámíthatatlan váltakozása, minthogy egy viszonylag sokszínű, likvid 
értékpapírpiaccal rendelkező, kisméretű, nyitott gazdaságban, mint Magyarország, az 
árfolyamot szükségszerűen instabillá teszi a tőke ki- és beáramlása.19 Ezért a monetáris 

15 A „hazai" irodalomban erről először Halpern-Wyplosz [1995] tanulmányában olvashattunk. 
16 Ezeket a számokat - bár kissé hitetlenkedve - Antal [2004] idézi (285. o.). 
17 Ennek éves mértékére az MNB 2004. augusztusi inflációs jelentéséből lehet következtetni (körülbelül 

0,5-1,0 százalék). 
18 Visszatérően olvasható ez az érvelés Oblath Gábor munkáiban - lásd például Oblath [1999] - és meg-

található Antal [2004] könyvében is (147. o.). 
19 Nagyjából ezt az álláspontot képviseli a Neményi-Várhegyi [2003] tanulmány is, amikor a szerzők úgy 

fogalmaznak, hogy a tőkebeáramlásból adódó külső sokkok még nagyon fegyelmezett gazdaság- és fiskális 
politika esetén is jelentékeny turbulenciát okozhatnak (97. o.). Én ehhez még hozzátenném, hogy itt jórészt 
megint nagyságrendi problémák okozzák a gondot. A magyar devizapiacon egy átlagos napon 300-500 
millió euró cserél gazdát - ez nagyon kis összeg. Spekulációs célból a külföldi fedezeti alapok (hedge fund) 
bármikor tudnak ekkora vagy ennél 5-10-szer nagyobb összeget is mozgósítani. 
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2. ábra 
A konvergenciakritériumok hatása az árfolyamra 

Reálkonvergencia 

Költségvetési 
deficit Infláció 

Nominális konvergencia 

Államadósság Kamat 

1. Sikeresnek 
tűnik 

2. Sikertelennek 
tűnik 

A forint/euró árfolyam 
megállíthatatlanul 

emelkedik 

A forint/euró árfolyam 
megállíthatatlanul 

csökken 

politika elvileg sem képes egy bármilyen megfontolások alapján kigondolt, egyensúlyi-
nak mondható árfolyam időzített elérésére, legyen szó akár az ERM-2, akár az euró 
övezethez való csatlakozásról. 

A kritika kritikája 

A maastrichti kritériumok önkényességéről 

Számos közgazdász - például John Eatwell és Rudiger Dornbusch - a 90-es évek elejétől 
kezdve állította, hogy a totális jegybanki függetlenség, azaz a fiskális és monetáris poli-
tika intézményes elkülönítése elvileg is elhibázott. Eatwell [1995] éppen a sikeres kelet-
európai reformok példájára hivatkozva írta, hogy a lengyel gazdaság sikerei 1989/90-
ben annak voltak köszönhetők, hogy Balcerowicz miniszterelnök-helyettesként és pénz-
ügyminiszterként mind a két területet kezében tartotta.20 

Az már egy következő kérdés, hogy a fiskális és monetáris politika mechanikus össze-
hangolását szolgáló paramétereket miként állapították meg. Mint azt egyebek között Oblath 
[1999] és Orbán-Szapáry [2004] tanulmányából is tudni lehet, az „egyensúly vagy több-
let" egyensúly szabály, a 3 százalékban meghatározott maximális hiány, valamint a 60 
százalékos GDP-arányos adósságszint részben mérlegösszefüggéseket, részben statiszti-
kai tényeket tükröz. Egy felől tény, hogy 1990 körül - az akkori EU-tagok - gazdasága 
átlagosan éppen a 60 százalékos értéknél tartott, és ezt a legtöbb szakértő békeidőszak-
ban elfogadhatatlanul soknak minősítette. Másfelől pedig kiszámítható, hogy a nominális 
GDP 5 százalékos növekedése és a deficitszabály betartása esetén éppen a 60 százalékos 
arányhoz konvergálnának a tagországok.21 

Természetesen lehet úgy érvelni, hogy más számkombinációk is védhetők lennének 

20 Az idézett helyen - Eatwell [1995] 178-179. o. - egyébként a német egyesítés és a Klaus nevéhez 
fűződő cseh reformok példái is szerepelnek, megint csak olyan összefüggésben, hogy a fiskális és a monetá-
ris politika nem elválasztható. És természetesen az sem véletlen, hogy Anglia máig nem állt át az euróra. A 
fiskális és a monetáris politika nemzeti kézben való tartása - részben - éppen azt szolgálja, hogy a kettőt a 
kormány jól össze tudja hangolni. 

21 Ráadásul a 60 százalékos arányt a maastrichti egyezmény nem véste kőbe, azt „baj" nélkül meg is lehet 
haladni, feltéve, hogy az adott ország bizonyítani tudja, hogy az államadósság/GDP arány időben csökkenő 
tendenciájú. Sőt, arra is van megengedő szabály, hogy 2 százaléknál nagyobb GDP visszaeséssel járó re-
cesszió esetén a 3 százalékos küszöb is átléphető. Sajnos, mint majd látni fogjuk, Magyarország esetében 
egyik engedmény sem releváns. 
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ilyen alapon. Csakhogy, a szabályokon alapuló kormányzás angolszász tradíciójának a 
kerek, jól megjegyezhető számok és a széles közvélemény számára is érthető normatív 
kritériumok felelnek meg. Az egyszer szerződésben rögzített sarokszámokat elvileg is 
csak hosszú idő alatt, újabb konfliktusok generálása árán lehet megváltoztatni. Vélemé-
nyem szerint ez a lényeg, és teljesen igazuk van azoknak a hazai szerzőknek (Rácz [2004], 
Csaba [(2002a], [2002b]), akik a maastrichti kritériumok kapcsán ezt a sarokszámjelleget 
hangsúlyozzák. Nem véletlen, hogy érdemben a kritériumokhoz Prodi nyers kritikája 
után sem nyúlt hozzá az EU vezetése. Nagyjából itt is az a helyzet, amit Churchill a 
demokrácia kritikájaként fogalmazott meg. Ez a lehető legrosszabb gazdaságpolitikai 
szabályegyüttes - kivéve az összes többit. 

Hogy mennyire gyenge lábakon áll az 1. ellenérv, az akkor válik teljesen világossá, 
ha átgondoljuk a 2. ellenérv megalapozottságát is. Kétségtelen, hogy a volt szocialista 
országok sok tekintetben késésben, elmaradottságban vannak az EU fejlettebb tagállama-
ihoz képest, s ezért indokolt az infrastruktúra, az oktatás stb. gyors ütemű fejlesztése. 
Csakhogy, más tekintetben éppen a fejlettebb EU-országok vannak nehezebb helyzetben. 
Például azért, mert az ő lakosságuk erőteljesebben öregszik, mint az újonnan csatlakozó-
ké. Ezek az országok tehát ugyanolyan joggal hivatkozhatnak a lakosságuk elöregedésé-
ből adódó többletberuházás-igényre, mint a magyarok vagy a lengyelek saját egészség-
ügyük elmaradottságára vagy a már végrehajtott nyugdíjreformra, ami tulajdonképpen 
az implicit államadósság egy részének explicitté konvertálását jeleni. De ugyanilyen ala-
pon hivatkozni lehetne a NATO-kiadásokra, a K + F-ráfordításokra vagy éppen a fejletle-
nebb EU-országoknak nyújtott támogatásra. Az EU fejlettebb országai mindhárom terü-
leten nagyobb terheket vállalnak, mondhatnák tehát, hogy az ebből fakadó költségvetési 
deficitet kívánatos lenne figyelmen kívül hagyni. Azok számára, akik felnőtt fejjel élték 
át a szocialista tervgazdálkodás évtizedeit, meglehetősen átlátszók ezek a gondolatme-
netek. Nyilvánvaló, ha engedik, minden ország találna magának tetsző gazdaságpoliti-
kai elveket, szabályokat és sarokszámokat, s így a végén a folyamat elkerülhetetlenül 
átalakulna egyfajta szabályozóalkuvá. E tekintetben kelet-európai tapasztalataink (An-
tal [1985]) intő példaként szolgálhatnának a Lajtán túli kollégák számára, akik 2005 
márciusában mégis beleegyeztek a stabilitási és növekedési egyezmény fiskális kritéri-
umainak kismértékű fellazításába.22 

Az államháztartás alakulása végső soron a mindenkori kormányok belátásától és elha-
tározásától függ. Ezt a gondolatot bontotta ki az 1980-as és 1990-es évtized fordulóján 
paradigmaváltással is felérő módon a washingtoni konszenzus,23 Ez nem strukturális vagy 
fejlettségi kérdés. A legjobb példát az elmúlt évtizedben az Egyesült Államok szolgáltat-
ta. Reagan és idősebb Bush elnöksége alatt a költségvetés deficites volt, majd Clinton 
idején kiegyensúlyozottá vált. Most pedig, az ifjabb Bush elnöksége idején megint elsza-
badult a költségvetési költekezés. De van nyugat-európai példa is. Ennek az új, tudatosan 
antikeynesiánus és antietatista felfogásnak a jegyében az eurózóna országai az 1990-es 
évek második felétől kezdve nem egyszerűen a deficitet faragták le, de jelentősen (54 
százalékról 47 százalékra) csökkentették a költségvetési kiadások GDP-n belüli arányát 

22 így - például - a német újraegyesítés költségei, az innovációra és K + F-re fordított kiadások, valamint 
a magánnyugdíj-pénztári befizetések ezentúl nem fognak beszámítani a 3 százalékos deficithatárba. 

23 Kezdetben ez csak Latin-Amerikára vonatkozott, később kiterjedt a posztkommunista országokra, majd 
végül általános érvényű - de persze továbbra is sokak által vitatott - paradigmává vált. Ahogy Dornbusch 
[2000] megfogalmazta: „Bad public finance and crummy monies are out of fashion, cool money is in. There is 
no more money illusion in the world, no one believes that devaluation is a step to prosperity or that inflation 
creates jobs; nobody can possibly believe that printing money is a particularly intelligent way to finance 
government." 
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is.24 Hasonló példákat és ellenpéldákat láthatunk, ha a posztszocialista országok között 
tekintünk szét. A három viszonylag fejletlen balti ország képes volt kiegyensúlyozni 
államháztartását, a náluk fejlettebb Csehország vagy Magyarország viszont krónikus de-
ficitekkel küzd. Egyébként Magyarországra (is) vonatkoztatva tanácsát, Kornai János 
már 1989-ben is amellett érvelt, hogy a politikai rendszerváltás kivételes alkalmat kínál a 
költségvetés egyszeri rendbetételére - ezt hívta ő stabilizációs műtétnek - , és politikai 
elhatározás kérdése, hogy ez megvalósul-e (Antal-Csi l lag-Mihályi [2005]). 

Az elkerülhetetlen többletinflációról 

Majdnem fél évszázad telt el azóta, hogy egészen más összefüggésben a magyar szárma-
zású Balassa Béla és az amerikai Paul Samuelson megfogalmazta azt a sejtését, hogy a 
kevésbé fejlett országokban a felzárkózás nyomán szükségszerű a többletinfláció. Azóta 
sok minden változott. Ami akkor kiinduló feltételezésként talán igaz volt, az nem biztos, 
hogy ma is érvényes, és az sem biztos, hogy a Balassa-Samuelson-hatás mögött meghú-
zódó feltételezés, amely szerint a bérszínvonal országon belül szükségszerűen kiegyenlí-
tődik, minden országban feltétlenül megvalósul. 

A reálkonvergencia-kritérium és a Balassa-Samuelson-hatás egyidejűleg nem vehető 
komolyan számba az euró bevezetése kapcsán. Ha ugyanis tényként fogadjuk el, hogy a 
gazdasági felzárkózás évtizedekben mérhető folyamat, akkor azt is el kell fogadni, hogy 
a Balassa-Samuelson-hatás ilyen hosszú időn keresztül érvényesül, s ezért a maastrichti 
inflációs kritériumot egy olyan elmaradottabb ország, mint például Magyarország, is-
métlődő árfolyam-módosítások nélkül belátható időn belül egyáltalán nem fogja teljesíte-
ni. (És persze Szlovénia kivételével a többi kilenc ország sem.) Ezen a gondolati ösvé-
nyen még tovább is mehetünk. Az euróövezeten belüli országok között is jelentős a 
fejlettségi különbség. Például Írország és Portugália között közel 2:1, Luxemburg és 
Portugália között 3:1 az arány. Másképpen mondva, ha van jelentősége a Balassa-
Samuelson-hatásnak, akkor ennek a zónán belül is érvényesülnie kell. 

Érvényesülhet is. Miért lenne baj, hogy a külkereskedelembe nem kerülő jószágokat termelő 
szektorban az árak gyorsabban emelkednek, mint az euróövezet országaiban? Ez a fajta áremelke-
dés definíció szerint nem gyűrűzhet „vissza" az euróövezetbe. „Miért kell aggódnia bárkinek is a 
lengyel haj vágásárak miatt?" - tette fel a kérdést teljes joggal Rostowski [2000], Megint csak 
érdemes összevonni a 3. és 4. érv vizsgálatát, hiszen a lengyel példát át is fordíthatjuk magyarra. 
Miért lenne baj, ha Magyarországon a közlekedési tarifákat vagy az energiaárakat egy Kornai-féle 
stabilizációs műtét keretében kiigazítanák - miközben ezen szolgáltatások árszintje még mindig 
elmaradna a nyugat-európai árszinttől? Könnyű belátni azt is, hogy Magyarországon az elmúlt fél 
évtized legnagyobb hatású inflációs sokkjait (minimálbérhez kapcsolódó változások, közalkalma-
zottak 50 százalékos béremelése, diplomás minimálbér, 13. havi nyugdíj, kedvezményes lakáshi-
telezés stb.) nem a Balassa-Samuelson-hatás alapját adó immanens feszültség (ti. a nemzetközi 
forgalomba kerülő és nem kerülőtermékeket termelő szektorok között), hanem a parlamenti pártok 
választási ötletrohamai keltették. 

Ha az összes fentebbi érvtől el is tekintünk, a Balassa-Samuelson-hatás jelentőségének 
mérlegelése kapcsán mindenképpen bajba kerülünk. A Balassa-Samuelson-hatást nagyon 
sokan tesztelték, de a többletinflációra százalékpontban kapott eredmény olyan széles 

24 Másutt az államháztartás összehúzódása még nagyobb mértékű volt: Írország 16,4, Új-Zéland 14,9, 
Kanada 11,4 százalékpontos csökkentést hajtott végre (lásd Schuknecht-Tanzi [2005]). 
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sávban (0-7 százalékpont) szóródik, hogy ez önmagában is megkérdőjelezheti a model-
lek jelentőségét,25 és lehetetlenné teszi, hogy ezt a hatást elkülönítsük a többitől. 

Vélhetően a fenti bírálati pontok mindegyike közrejátszott abban, hogy az MNB leg-
frissebb kiadványaiban a Balassa-Samuelson-hatás nagyságrendjét Magyarország eseté-
ben is elhanyagolhatónak tekinti - noha a bank szakértői ezt explicit módon mégsem 
fogalmazzák meg.26 

A pótlólagos kereslet forrásai 

A maastrichti kritériumok végső soron antiinflációs célt szolgálnak.27 Ez egyfelől azt 
igényli, hogy a legnagyobb országok gazdasága rendben legyen. Másfelől pedig azt, 
hogy szigorú rendszabályokkal visszatartsák a kis országokat is, akik potyautasként egyéb-
ként hajlamosak lennének országukban megtűrni az inflációt, mondván, hogy az az EU-
nak meg sem kottyan. Magyarországon elsőként Oblath Gábor vezette elő azt az érvelést, 
miszerint a költségvetés kamatfizetési kiadásai részben az infláció kompenzálását szol-
gálják, s ezért az ezt szolgáló pénzösszeget a racionálisan gondolkodó jövedelemtulajdo-
nosok nem fogják elkölteni, tehát a deficitmérték minősítésekor nem is kell figyelembe 
venni. Régi meggyőződésem (Mihályi [1994b]), hogy ez hibás érvelés. Ilyen alapon azt 
is mondhatnánk, hogy az államháztartás deficitjébe nem számít bele az évenkénti kötele-
ző nyugdíjemelés többlethatása sem, hiszen az is csak az inflációt ellentételezi. 

Ugyanez a gyengéje annak az Oblath Gábor - és mások által is - képviselt érvnek, 
amely szerint a költségvetés és a MNB összevont (konszolidált) hiányát sem szabad kor-
rekciók nélkül figyelembe venni. Kétségtelen, hogy az MNB veszteségét részben a kül-
földről beáramló tőke tágabb értelemben vett sterilizációja miatti nominális kamatkülön-
bözeti veszteség magyarázza, s ennyiben indokolt is. De Oblath érvelésében félrevezető 
a „sterilizáció" metaforája. Nem végleges lekötésről van szó, miként az orvosi műtétek 
esetében, hanem csak ideiglenes - egészen pontosan kéthetes vagy kéthetenként megújí-
tandó - halasztásról. Utána a lekötött pénz felszabadul, s ráadásul a bankok még kamat-
jövedelemhez is jutnak a likviditásról való időleges lemondásért cserébe. A közben kelet-
kező kamatveszteség az államháztartás egésze számára ugyanúgy bevételcsökkentő, azaz 
deficitnövelő tétel, mint - mondjuk - az adócsökkentés. 

Sokkal közelebb járunk az igazsághoz, ha azt mondjuk, hogy a magyar belső piacon 
minden tőkebeáramlás és minden deficitnövekedés szükségképpen inflatorikus hatást vált 
ki, mert mindkettő növeli a keresletet a forintért megvásárolható vagyoneszközök iránt -
és ezzel szemben végeredményben nincs ellenszer. Ebből a megközelítésből nézve telje-
sen mindegy, hogy a fogyasztókhoz milyen úton jut több pénz, illetve az, hogy a fo-
gyasztók milyen megfontolások alapján döntenek úgy, hogy megtakarításaikból többet 
fogyasztanak, mint egy korábbi időszakban. Éppenséggel az is lehet, hogy a többletköl-

25 Mihaljek-Klau [2004] tanulmánya hat közép-európai ország tízéves idősorai alapján arra az eredmény-
re jutott, hogy az euróövezet országaihoz viszonyított termelékenységi különbség az éves inflációtöbbletből 
csupán átlagosan 0,2-2,0 százalékpontnyit magyaráz meg. A Balassa-Samuelson-hatásra adott legnagyobb 
becslés (6,9 százalékpont/év) neves német kutatóktól (Sinn-Reutter [2001]) származik. 

26 Lásd az MNB 2004. augusztusi inflációs jelentésének IV. 9. pontját, ahol a Balassa-Samuelson-hatás és 
még két ezzel egyező irányú inflációs többlethatás együttes eredményét 0,7-1,3 százalékpont/év mértékben 
határozzák meg. 

27 Vö. Hüttl [1997] 214. o.: „a kritériumok küszöbértékei arra vonatkozóan próbálnak garanciát nyújtani, 
hogy a gazdaságban nincs és a belátható időn belül várhatóan nem is fog inflációs nyomás kialakulni." Ha 
nincs ilyen nyomás, az „garantálja", hogy az infláció éves üteme 2 százalék alatt marad. 
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tés forrása az úgynevezett vagyonhatás, azaz a részvény- vagy ingatlanárak tartós emel-
kedése - mint ahogyan ez az elmúlt években több EU-országban és az Egyesült Államok-
ban is történik. Gondolatmenetünkkel azonban ezen a ponton egy újabb nehéz problémá-
hoz jutottunk el. 

A mérhetőség kritikus határai 

Jánossy [1963] hívta fel a figyelmet arra, hogy bármilyen összehasonlítás, mérés esetén 
a nagy ságdefiníció elválaszthatatlan a mérés céljától. Az a probléma, amivel az infláció 
mérése kapcsán jelenleg a fejlett világ valamennyi országa - így az Egyesült Államok, az 
Európai Unió és Magyarország is - szemben találta magát, tökéletesen analóg a Jánossy 
távolságmérési példájával (a hosszúság definíciója más, ha autópályát építünk, mintha 
rádióhullámokat továbbítunk). Addig, amíg a fogyasztói árindex éves változása Nyugat-
Európában 8-10 százalék, Magyarországon 15-20 százalék volt, a méréssel kapcsolatos 
definíciós eltérések lehetőségei nemigen számítottak. Most azonban, amikor az Egyesült 
Államokban és az EU-ban az infláció 1-2 százalékos szintre, nálunk pedig 4-5 százalé-
kos szintre csökkent, „egyszer csak" fontossá vált, hogy az áralakulás megfigyelését 
csak az áruk és szolgáltatások körére vagy - egy ennél lényegesen szélesebb körre - a 
pénzért megvásárolható vagyoneszközök teljes körére értjük. Az újabban világszerte fel-
lángolt viták homlokterében két tétel, az ingatlanok és a részvények állnak.28 

A fentiek fényében talán jól látszik, hogy ugyanilyen mérési dilemmákkal kerültünk 
szembe már fentebb is, a költségvetési deficit és az államadósság megfelelő definíciójá-
nak keresése során. Ezeket most nem fogjuk megismételni még átfogalmazott formában 
sem. Ahhoz a ponthoz azonban érdemes visszatérnünk, amit az előző szakasz végén a 
tőkebeáramlás elkerülhetetlen keresletélénkítő hatásáról írtunk. Ez ugyanis Magyaror-
szág, és az összes újonnan csatlakozó ország számára fontos ügy. 

Egy sikeres országba sokféleképpen jöhet be a tőke: zöldmezős termelőberuházásként, 
privatizációval, tőzsdei részvények, állampapírok vagy jelzáloglevelek vásárlása útján, 
EU-támogatásként, vállalatközi hitelnyújtás céljából, ingatlanpiaci vásárlás, külföldön 
dolgozó állampolgárok hazautalásai formájában. Amíg ezek a tranzakciók magukkal hozzák 
a külföldi deviza forintra konvertálását - majd látni fogjuk, ez nincs mindig így - , addig 
a tőkebeáramlás felfelé hajtja a forint árfolyamát és azon vagyoneszközök árát is, ami 
iránt a befektetők érdeklődnek. Hogy ez utóbbi hatás milyen arányban tükröződik vissza 
a KSH és az MNB által számolt fogyasztói árindexben, az - mint már láttuk - attól függ, 
hogy pontosan hova és milyen valutában áramlik a tőke. Az is lehet azonban, hogy a 
beáramló pénz a bankszektorban marad, ideértve az MNB sterilizációs beavatkozó mun-
káját is. Ebben az esetben - ezt is láttuk - , nem az inflációs mutató, hanem az államház-
tartás hiánya fog nőni. 

Az csak látszat, hogy a beáramló tőke egy része „termelő", más része „spekulatív", 
mint ahogyan ez az elmúlt évek vitái során oly sokszor elhangzott. Valójában ez a gon-
dolkodást veszélyesen rossz irányba terelő elméleti konstrukció. Egyfelől azért, mert sok 
hozzá nem értőben azt a látszatot kelti, mintha itt egy Magyarország - vagy tágabb érte-

28 Az ingatlanárak figyelembevételével az Egyesült Államok fogyasztói árindexe 2004 első 9 hónapjában 
4,9 százaléknak adódott, ami több mint kétszer akkora érték, mint a maginfláció. (The Economist, 2005. 
február 26.) Természetesen nincs új a nap alatt. Az amerikai Irving Fischer közel száz éve már felvetette, 
hogy a gazdaságpolitika alakítói a pénz vásárlóerejének változását egy olyan árindex mozgásával kövessék, 
amely az áruk és szolgáltatások körén kívül a részvények, a kötvények, valamint az ingatlanok árának 
alakulását is átfogja (Fischer [1911]). 
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lemben a posztszocialista országok - ellen indított, különleges akcióról lenne szó. Márpe-
dig nyilvánvalóan nem ez a helyzet. A tőkepiacokon zajló mozgások globális eredetűek: 
ugyanazok és ugyanúgy mozgatják a dollár/euró árfolyamot, mint a forint vagy zloty árfo-
lyamait. Másfelől, egy zöldmezős beruházást - mondjuk - 100 millió euróért megvalósító 
külföldi cég is számol az árfolyam 3-5 vagy éppen tíz évvel későbbi alakulásával, mint az 
a „spekuláns", aki 90 napos vagy éppen tízéves lejáratú magyar államkötvényt vásárol. S 
végül, azt sem szabad szem elől téveszteni, hogy amikor a tőke - bármilyen okból -
megindul kifelé, akkor nemcsak a külföldi befektetők pénzmenekítése történik, hanem 
velük masíroz egy sor magyar vállalat és pénzintézet, sőt - ha nagyon nagy baj van 
akkor a lakosság leggazdagabb és a pénzére legtudatosabban vigyázó elitje is. 

Védhetetlen pályán 

1998 és 2002 között a magyar gazdaság növekedési üteme nemcsak az euróövezet telje-
sítményét, de a tíz újonnan csatlakozó ország átlagos teljesítményét is felülmúlta. 2003-
ban és 2004-ben már elmaradt e számunkra oly fontos második referenciacsoport átlagá-
tól, és feltehetően így lesz ez 2005-ben is.29 2002 óta romlik versenyképességünk (.ICEG 
[2005]). Nem olvasható ki megnyugtató kép a fizetésimérleg-adatokból sem. Jóllehet az 
elmúlt két évtized tanúsága szerint minden valutaválság egy kicsit más, mint a korábbiak, 
a nagymértékű fizetésimérleg-hiány, amelyet csak kölcsöntőkével lehet ellensúlyozni, 
utólagosan mindig rossz előjelnek bizonyult. Mint azt a 2. táblázat is mutatja, e tekintet-
ben Magyarország könnyen kerülhet az utolsó helyre. 

2. táblázat 
Magyarország és a tíz csatlakozó ország fizetésimérleg-pozíciója 2004 közepén 

Megnevezés 
Folyó fizetési Működőtőke-

mérleg egyenlege áramlás 
A tartalékok aránya 
a bruttó adóssághoz 

képest 
(a GDP százalékában) (százalék) 

Magyarország 
Tíz csatlakozott ország átlaga 

-10,1 2,5 
-5,0 3,1 

21 
38 

Forrás: UNECE [2005] 86. o. 

A nominális konvergencia terén is aggasztó a helyzet. Az elmúlt másfél évtizedben négy 
maastrichti kritériumból háromnál javulás és romlás egymást váltogatja! Trendszerű javu-
lás csak az infláció terén van, de ez is lassú és l - l esztendőre két alkalommal is megfordult 
a dezinflációs trend (1995, 2004). 1995 óta a fogyasztói árak Magyarországon kivétel 
nélkül minden évben gyorsabban emelkedtek, mint a most csatlakozó tíz országban! 

Az államháztartás hiánya 2003-ban 7,1 százalék, 2004-ben 5,4 százalék volt. Nincs az 
a keynesiánus elmélet, amely 3 és 4 százalékos GDP-növekedés mellett ekkora deficite-
ket elfogadhatónak mondana! A maastrichti logika is azt parancsolja, hogy ilyen mértékű 
növekedés mellett az államháztartásnak többletet kell mutatnia, annak érdekében, hogy 
„elszámolási tartalékot" képezzünk a konjunktúraciklus rosszabb éveire. 

29 Mindenütt a reál GDP-adatok súlyozott átlagát tekintve viszonyítási alapnak. Itt és a továbbiakban, ahol 
a tíz újonnan csatlakozó ország átlagára hivatkozunk, az adatok forrása UNECE [2005], 
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Ráadásul, a 2004. évi költségvetési hiány mértéke kozmetikázott. Az MNB szerint ehhez az 
értékhez még 2,3 százalékpontot hozzá kellene adni, ha figyelembe vennénk azokat az évek közöt-
ti átkönyveléseket, illetve kvázifiskális kiadásokat, amelyeket a Pénzügyminisztériumnak sikerült 
„kimentenie" az ESA-elszámolásokból (European System of Accounts: integrált gazdasági szám-
lák európai rendszere). Sőt, még ennél is rosszabb a helyzet, mert Damoklesz kardjaként ott függ 
a költségvetés feje fölött egy 2,5 százalék százalékpontos már meglévő kvázifiskális tartozásállo-
mány is, amelyet a MÁV, a BKV és a PPP-konstrukciók rejtenek egy darabig, de valamikor majd 
el kell számolni a folyó hiány sorában. (P. Kiss-Karádi-Krekó [2004] 32. o.). Valamit segít 
ugyan a fiskális mutatók prezentációján, hogy Magyarországnak is van lehetősége az 1998-as 
nyugdíjreform deficitnövelő hatásának körülbelül 1 százalékpont erejéig történő levonására. De az 
igazság az, hogy a reform által megnyert implicit államadósság csökkenésének mintegy 3/4 részét 
máris elvitte az egyébként is teljességgel rendszeridegen 13. havi nyugdíj bevezetése. Ha még 
ehhez hozzászámoljuk azt, hogy a reform konstrukciójába beépített 8 százalékos magánnyugdíj-
befizetési lehetőség éveken át 6 százalék maradt, valamint az, hogy a minimálbérek radikális 
megemelése óhatatlanul tovább terheli a nyugdíjrendszer első pillérét, akkor azt mondhatjuk, hogy 
a nyugdíjreform költségvetés-stabilizáló hosszú távú hatásából mára semmi sem maradt.30 

Van még egy további bonyolító tényező. Az államháztartás hitelfelvételi igényét nem 
egyszerűen az éves deficit nagysága határozza meg, ennél számszerűen majdnem nyolc-
szor nagyobb a lejáró adósságállomány megújításából fakadó hiteligény! 2005-ben -
sajnos - éppen úgy állnak össze a lejáró adósság megújítása miatti hitelfelvételi keretszá-
mok, hogy 2004-hez képest hiába csökken a nettó finanszírozási igény 27 százalékkal, a 
lejáró hitelek állománya 10 százalékkal nőni fog, s emiatt összességében közel 4 száza-
lékkal több hitelre lesz szükség. Ez pedig - ceteris paribus - a kamatok emelkedése 
irányába mutat. 

De a legnagyobb baj a GDP-arányos államadósság-mutató elszaladása. Az elmúlt 
négy évben teljesen elveszett az a mozgástér, amelyet a Bokros-csomag az infláció tuda-
tos felpörgetése útján - nagy társadalmi feszültségeket generálva - ezen a téren megte-
remtett. 1996-ban az eladósodottság mértéke még 73,6 százalék volt - ez 200l-re 53,5 
százalékra csökkent, majd növekedni kezdett, és 2004-re meghaladta a most már hivata-
losan is kritikusnak számító 60 százalékot.31 További emelkedésre egyszerűen nincs tér, 
ha komolyan vesszük Maastrichtot. Márpedig az adóssághányad alighanem nőni fog, 
már csak az évről évre újratermelődő folyó hiány okán is. De komoly veszély forrása a 
forint esetleges leértékelődése is (ezt a kormányzat sok szempontból még kívánatosnak is 
tartja), mivel ez automatikusan megnöveli a devizában fennálló és újabban ismét növek-
vő arányt képviselő adósságállomány forint értékét. 

Nincs egyensúly, nincs egyensúlyi árfolyam 

Veszélyes illúziókeltés „elkerülhető" növekedési áldozatokról vagy „optimális ütemű 
dezinflációról" beszélni, mert nincs olyan egyensúlyinak mondható pálya, amihez képest 
a tényleges pályát minősíteni lehetne. A növekedési képesség, az outputrés, a ciklikus 

30 Durva közelítéssel a nyugdíjreform költségvetés-stabilizáló hatása abból adódott, hogy az új rendszerbe 
átlépett polgárok nyugdíjterhét 2013 után 23 százalékkal csökkentette. Miután az aktívak fele lépett át, az 
első pillér nyeresége 11,5 százalék volt. Ezzel áll szemben a 13. havi nyugdíj, ami viszont nem csak a 2013 
után megállapításra kerülő nyugdíjakat emeli majd, 8,3 százalékkal (13:12 = 1,083), hanem valamennyit. 
(Köszönettel tartozom Deutsch Antalnak a fenti becslésért.) 

31 Az ESA '95 nómenklatúra szerinti elszámolás időnként visszamenőlegesen is változik, miután az Eurostat 
újabb és újabb csalafintaságokat fedez fel a tagországok statisztikáiban. Ezért az idősorok elemzésében a 
200l-es fordulópont némiképp önkényes. 
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pozícióval korrigált kiadási adatok, az egyensúlyi reálárfolyam kategóriája mind-mind 
olyan fogalmi konstrukciók, amelyek egy parciális modell részeként megvilágító erejű 
illusztrációként szolgálnak a makroökonómia oktatásában. Egy-egy modellvizsgálaton 
belül alkalmasak a részösszefüggések számszerű illusztrációjára is.32 A gazdaság egésze 
azonban soha sincs egyensúlyban, és nincs is olyan definíció, amely ezt egyensúlyt a 
gazdaság egészére meg tudná határozni. Természetesen van értelme a tapasztalati érté-
kek súlyozott középértékét figyelni - teszi is ezt minden ország - , de ezek az átlagok nem 
fejeznek ki sem egyensúlyt, sem optimumot. Miért volna - például - egyensúlyinak 
mondható a francia GDP elmúlt 15 évben tapasztalt, átlagos 1,8 százalékos növekedési 
üteme vagy éppen a 7,9 százalékos német munkanélküliségi adat? Ráadásul, s ez nagyon 
is fontos az EU gazdaságpolitikai célrendszerének megértése szempontjából, Brüsszel 
egy sor makroökonómiai változó esetében egyértelműen a múltbeli átlagtól való eltérést 
tűzte ki célul (például foglalkoztatási ráta, eladósodottság). 

A statisztikai hivatalok által nyomon követett makrováltozók tapasztalati úton megha-
tározható alsó és felső korlát között ingadoznak, ritkább vagy sűrűbb gyakorisággal. E 
változók mozgása egymástól eltérő skálákon mérhető (pl. a GDP éves növekedése bizto-
san ± 10 százalékon belül van, a konvencionális ár- és kamatindexek nagyon ritkán men-
nek át negatív tartományba, a munkanélküliség mutatója definíció szerint csak pozitív 
lehet stb.), és nincsenek e skálák között megbízhatóan előre kiszámítható átváltások itra-
de-off). Sokakkal ellentétben, én nem gondolom, hogy a költségvetési deficit egy lépés-
ben történő megszüntetése, vagy az infláció letörése a növekedés lassulását eredményez-
né (á la Keynes). A kínálati oldali hatások túlsúlya esetén - hic et nunc - inkább a 
növekedés gyorsulása valószínűsíthető.33 

S tegyük gyorsan hozzá, egy modern állam vagy egy olyan államszövetség, mint az 
Európai Unió egyidejűleg 20-30 makroökonómiai és legalább ugyanennyi társadalmi 
jelzőszámra figyel (a K+F-től a szociális kohézióig), s ezeknek számtalan olyan kombi-
nációja lehetséges, amely tartósan is fennmaradhat. Csak olyan gazdasági helyzetek és 
intézményi megoldások között választhatunk, amelyek mindegyike tökéletlen valamilyen 
szempontból. Minden megoldás előnyök és hátrányok együttállását jelenti. 

A fentiek miatt értelmetlen a forint euróhoz viszonyított „egyensúlyi reálárfolyamá-
ról" beszélni, mint ahogyan magának az eurónak sincs egyensúlyi árfolyama a dollárhoz, 
a jenhez vagy az angol fonthoz viszonyítva - sem nominálisan, sem reálértéken.34 Mind-

32 Persze csak a tényadatok leszűkített halmazán, s ilyenkor mindig fel kell hívni a figyelmet arra, hogy a 
modellben a hivatalok által jelentett statisztikai adatok keverednek a modellszámítás során generált „privát" 
adatokkal. Jellemző a bizonytalanságra, hogy az outputrés meghatározására az Európai Bizottság és az 
Európai Központi Bank más és más módszert használ. 

33 Az MNB NIGEM-modellje (National Institute Global Econometric Model) szerint 2001-2002 között a 
költségvetési kiadások 1 százalékos GDP-arányos növekedésének egyidejű hatása 0,3 százalékos GDP növe-
kedés volt, míg a későbbi évekre gyakorolt hatás elenyészett (P. Kiss és szerzőtársai [2004] 30. o.). Ebből 
azonban oktalanság lenne számszerű előrejelzést adni arról, hogy egy ellenkező irányú folyamat - azaz a 
kiadások erőteljesebb visszafogása - több év távlatában milyen növekedési „áldozattal" járna. A szakiroda-
lom számon tartja a konjunktúraélénkítő hatást kiváltó fiskális megszorítás (expansionary fiscal contraction) 
esetét is. Ha a költségvetési megszorítás létszám- és bércsökkentéssel, a koraszülött jóléti állam (® Kornai) 
túlzásainak visszanyesegetésével valósul meg, az nálunk is pozitív növekedési hatással járhat, mint ahogyan 
azt tíz OECD-ország példáján a Schuknecht-Tanzi [2005] tanulmány is igazolta. Dánia és Litvánia példájá-
ról lásd Christensen [2005], 

34 Amikor a már korábban idézett Prodi-mondat elhangzott, az euró nominális árfolyama a dollárhoz 
képest 0,97 volt. Most, e sorok írásakor 1,33. A reálárfolyam kiszámításával kapcsolatos bizonytalanságok-
ra most itt nem is érdemes kitérni. Csak jelzésértékű megjegyzésként említjük, hogy a tíz csatlakozó ország 
esetében 2001 és 2004 között a reál effektív árfolyamok a kiinduló ponthoz (2001 első negyedév = 100) 
képest fogyasztói árindex alapon számolva a 84-128 szélességű sávban ingadoztak, míg ugyanez a sáv csak 
88-116 szélesnek adódott, ha a számítás alapja a termelői árindex volt. Ez is azt jelzi, hogy itt eltérő 
skálákon mérünk (UNECE [2005] 95. o.). 
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ebben szűken vett tárgyunk szempontjából sincs semmi újdonság. Csaba [2002] eviden-
ciaként említi, hogy a dollár és a német márka árfolyama egy évtizeden belül az 1:1,7 
valamint az 1:4 arány között változott. Nyilvánvaló, hogy ezek az ingadozások csak 
nagyon áttételesen kapcsolódnak a makrogazdasági fundamentumokhoz. Arról van szó, 
amit a nagyságrendek kapcsán már többször is említettünk: a nemzetközi valutapiacokon 
a kereslet és kínálat volumene - például a derivatívák gyors ütemű fejlődésének is kö-
szönhetően - bármely időpontban sokszorosa az áru- és szolgáltatásforgalomhoz közvet-
lenül kapcsolódó pénzmozgásnak. 

A forint - és vele együtt több közép-európai valuta - több éve megfigyelhető nominális 
felértékelődése előre megjósolt folyamat, amelynek több egymással is összefüggő, egy-
mást is erősítő oka van. Azt azonban, hogy az okok egymáshoz viszonyított jelentősége 
mekkora, azt előre nem lehetett kiszámítani, és ma sem tudjuk. Elvileg sem lehet meg-
mondani, hogy mekkora felértékelődés származhat pusztán a termelékenység felzárkó-
zással összefüggő gyors ütemű emelkedéséből, és mennyi a tőke beáramlásából. Mint 
láttuk, arra sincs mód, hogy a motivációkat tekintve elválasszuk egymástól a „termelő" 
célú és a „spekulatív" tőkebeáramlást, vagy ez utóbbin belül a részvénypiacra, illetve az 
állampapírpiacra történő beáramlást. Mind a kettőre igaz ugyanis, hogy a külföldi befek-
tetők előnyt várnak Magyarországnak az EU-ba integrálódásából, ami a formális csatla-
kozással még nem zárult le. A pénzpiacokon ezt konvergenciajátéknak nevezik. Önbetel-
jesítőjóslatként mind magasabbra hajtja fel a vagyoneszközök árát, s a végén - az euróra 
való végleges áttérés után - ezen a magasabb árfolyamon biztosítja az euróból „indított" 
befektetések euróban történő kedvező megtérülését, akár értékpapír, akár működőtőke, 
akár ingatlanberuházásról van szó. 

Miért nem omlott össze eddig a forint árfolyama ? 

Másfelől viszont - és most csak Magyarország esetére koncentrálunk - a forint iránti 
példátlan és növekvő bizalom érhetetlen az előzőkben bemutatott, viszonylagosan gyen-
ge, sőt romló konvergenciateljesítmény fényében! A magyarázat azonban már a 2. ábrá-
ból is kiolvasható. Nem a maastrichti kritériumok tényleges teljesítése számít, hanem az, 
hogy a reál- és nominálkonvergencia folyamatát együttesen miként látják, vagy akarják 
látni a piaci szereplők. A helyzet nagyban emlékeztet az 1970-es és 1980-as évtizedre. 
Akkor is mindenki tudta, hogy mekkora bajban vannak a kelet-európai szocialista orszá-
gok, mégis a nyugati bankok gond nélkül hordták az MNB számlájára a hihetetlen bőség-
ben rendelkezésre álló petrodollárokat. Úgy gondolom, a mostani helyzet hasonlít a har-
minc évvel ezelőttihez. 

Igaz, most nem a „pénzbőség" kifejezés olvasható a nemzetközi gazdasági lapok cím-
oldalain, hanem a szokatlanul alacsony kamatok - de ez egy és ugyanaz. Miután Ameri-
kában, Japánban vagy Nyugat-Európában már egy fél évtizede alacsony szinten vannak 
az állampapírhozamok, érthető, hogy a pénzek a mi térségünk felé vándorolnak, ahol 
viszont magasak. Bizonyára vannak, akik még emlékeznek az úgynevezett esernyőelmé-
letre. 1973 után a nyugati kereskedelmi bankok azért hiteleztek Kelet-Európának, mert 
azt feltételezték, hogy a hatalmas deviza- és aranytartalékokkal rendelkező Szovjetunió 
úgysem fogja hagyni, hogy csődbe menjenek a vele szövetséges csatlós országok. „Ha 
Magyarország bajba kerül, akkor kinyílik a szovjet védőernyő" - hangzott annak idején 
a hitelt nyújtó bankok érvelése. Most meg mindenki - láthatóan - az Európai Unióban 
bízik. Persze nem abban az értelemben, hogy a forint árfolyamát majd Brüsszelből vagy 
Frankfurtból fogják megvédeni, hanem abban a megközelítésben, hogy az Európai Uni-
ónak megvannak a megfelelő eszközei arra, hogy előbb-utóbb visszarángassa Magyaror-
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szágot egy a hitelezők szempontjából megnyugtató konvergenciapályára. „Már összeom-
lott volna a magyar gazdaság, ha hazánk nem lenne tagja az Európai Uniónak" - jelentet-
te ki Járai Zsigmond egy nagy feltűnést keltő rádiónyilatkozatban 2004 decemberében. 
Bizonyára erre a történelmi párhuzamra gondolt ő is. 

Tételezzük fel most egy pillanatra, hogy a fiskális politika már 2005-ben gyors ütemű 
pályakorrekciót hajt végre, csökken vagy eltűnik az államháztartás folyó hiánya, javulásba 
fordul az adósságmutató, és jobb képet mutat a másik két konvergenciaindikátor is. Nyil-
vánvaló, hogy ez - ceteris paribus - a forint iránti bizalmat tovább növelné; közelebb 
kerülne az ERM-2-be való belépés, ami sokak számára még fokozná a konvergenciajáték 
vonzerejét. így végül az árfolyam tovább erősödne. Mindez nemcsak a sáv egyszeri 
eltolását kényszerítené ki, de azt eredményezné, hogy végül a magyar gazdaság egy 210-
220 forint körüli árfolyammal kerülne be az euróövezetbe. Igaz, az általam képviselt 
meggyőződés szerint egyetlen árfolyamérték sem tekinthető „egyensúlyi árfolyamnak", 
s ebből következően a 210-220 forint körüli érték sem „rosszabb", mint bármi más, de 
az nyilvánvaló, hogy az „egyensúlyi árfolyam" létezését elfogadó közgazdászok ezt 240-
260 forint körül keresik. Másfelől viszont, ha azt a lehetőséget vesszük számba, hogy a 
befektetők valamilyen külső és/vagy váratlan hazai eredetű sokkhatás nyomán hirtelen 
elvesztik bizalmukat a forint iránt, az a forint árfolyamának gyors összeomlásához vezet-
het. A 242 forint körüli árfolyam akár napok alatt elmozdulhat a 280-300 forint körüli 
sávba, ami megint csak elfogadhatatlan az „egyensúlyi árfolyamot" kereső gazdaságpo-
litikusok számára. Lehetetlen megjósolni, hogy a két forgatókönyv közül melyik fog 
bekövetkezni az elkövetkezendő 10-15 hónapban, és azt sem lehet kizárni, hogy a forint 
továbbra is ott marad, ahol éppen most van. 

Az árfolyamrögzítés alternatívái 

Mindaz, ami az elmúlt évtizedben történt, többé-kevésbé előre látható volt, és annak 
idején születtek is olyan javaslatok, amelyek a 2. ábrán bemutatott, megkerülhetetlen 
ellentmondást próbálták orvosolni. 1996 decemberében az Európa Tanács egy rendezvé-
nyén a szlovén miniszterelnök vetette fel először, hogy országának érdemes lenne beve-
zetni az eurót akár a formális EU-csatlakozás előtt is. Azután 1999 áprilisában Lengyel-
országban bontakozott ki vita arról, hogy az ERM-2 mechanizmus szabályai szerinti 
csatlakozás még a legkedvezőbb esetben is megoldhatatlan dilemma elé fogja állítani a 
gazdaságpolitikát. Minél inkább közelít a gazdaság a maastrichti követelményekhez, annál 
jobban erősödik a nemzeti valuta, ami azután valutaválsághoz vezet, és egy csapásra 
megsemmisíti a korábbi évek stabilizációs politikájának valamennyi gyümölcsét. Ilyen-
kor - a zuhanó árfolyam, a szükségszerűen megemelkedő infláció és kamatok miatt - a 
kormányzat úgy jár, mint gyermekkorunkban a Ki nevet a végén? társasjáték balszeren-
csés résztvevői. Néhány lépéssel a cél előtt rossz kockára lépnek, és ezért vissza kell 
lépniük három-négy kockát (azaz évet).35 

így merült fel az euró egyoldalú bevezetése, ami módot adott volna arra, hogy a 
csatlakozó ország maga állapítsa meg a hosszú távon is kívánatosnak tűnő árfolyamot, és 
egyben az előzetes bejelentés pillanatától kezdve fékezi a konvergenciajáték miatt be-

35 „Kelet-Európa saját sikerének áldozata. Észtország, Magyarország és Lengyelország azt tapasztalja, 
hogy saját reformjaik sikere nyomán, s ahogyan jövőbeli európai uniós tagságuk egyre bizonyosabbnak 
látszik, a növekvő tőkebeáramlást a folyó fizetési mérleg egyre nagyobb mértékű deficitjével lehet csak 
kiegyenlíteni. (...) A fizetési mérleg gyorsan emelkedő deficitjei viszont sebezhetővé teszik ezen országok 
valutáit, ha a közmegítélés megváltozik." Ezzel a mondatokkal kezdődött Rostowski [1999] nagy feltűnést 
keltő első írása ebben a témakörben. 
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áramló tőkét. Ismerve a lengyelországi vitákat, egy rövid figyelemfelkeltő cikkben -
Mihályi [2000] - én is kezdeményeztem az euró egyoldalú bevezetését előkészítő elemzé-
sek és viták megindítását. Akkortájt jelentek meg Ursprung [1998], [2002] és Zsoldos 
[2001] hasonló üzenetet megfogalmazó írásai is. Sajnos, az MNB elzárkózott minden 
effajta kezdeményezéstől, részben - gondolom - az egyet nem értés miatt, részben meg 
azért, mert akkortájt a bank vezetését éppen a CW bank körüli küzdelmek kötötték le.36 

Pedig politikai és jogi értelemben az euró egyoldalú bevezetésének lehetősége akkor 
még megvolt. Hiszen Magyarország még be sem fejezte a csatlakozási tárgyalásokat, s 
ezért szerződésben még nem volt kötelezte el magát az ERM-2 mechanizmusa mellett. 
Mi több, éppen az újra meg újra kitolt csatlakozási határidő kapcsán kibontakozott vita 
adott elvi lehetőséget Magyarországnak, hogy az eredeti 2002-es határidő 2004-re törté-
nő kitolásáért cserébe engedélyt kapjunk az euró egyoldalú bevezetésére. Ha ezt, akkor 
sikerült volna tárgyalások útján eléri, akkor a belépési árfolyam tekintetében Magyaror-
szág autonóm módon cselekedhetett volna.37 

2004. május 1., azaz a csatlakozás megtörténte után az egyoldalú euróizációra már 
nincs lehetőség. Ezt leszámítva elvben korlátlan a monetáris politika nemzeti szuvereni-
tása, miközben a gyakorlatban csak a túlságosan magas és a túlságosan alacsony forint/ 
euró árfolyam között van választás. Miért? Azért, mert a magyar gazdaság főszereplői-
nek évről évre fogy a türelme a nominális konvergenciakritériumok erdejében történő 
véget nem érő bolyongás miatt. Ez a folyamat, amit a monetáris politika szakzsargonja 
hitelességvesztésnek nevez, részben előre látható volt, részben viszont olyan formákat 
öltött, amire néhány évvel ezelőtt senki sem gondolt. A spontán euróizáció már öt évvel 
ezelőtt is megfigyelhető volt. Tudni lehetett, hogy a vállalkozói hitelfelvétel 30-50 szá-
zaléka külföldi devizában bonyolódik, és az is ismert volt, hogy a hétköznapi üzleti 
tranzakciók között is vannak ilyen megoldások (például ingatlanbérlés). Számítani lehe-
tett arra is, hogy amennyiben magasan maradnak a forint nominális kamatai, a költségve-
tés hitelfelvételei is eltolódnak az euró, a dollár és a jen irányába. Váratlan fejlemény 
volt viszont a lakossági hitelnyújtás gyorsuló ütemű átterelődése a devizapiacokra, amit -
utólag könnyű megállapítani - a banki verseny kényszerített ki, és még inkább váratlan volt 
az a közelmúltban felvetett javaslat, hogy jogszabályi változtatások tegyék lehetővé az 
alkalmazottak devizában történő bérezését, továbbá a devizában történő adófizetést is.38 

A kiigazítás igényével megfogalmazott, óvatos megoldásoknak aligha van esélyük, 
még ha Brüsszelből származnak is. A költségvetési egyensúly irányába tett „félfordulat" 
- mondjuk a deficit leszorítása 5 százalékról 3 százalékra - semmit sem old meg. A piac 
azt gondolná, hogy kis idő múlva úgyis visszaáll a korábbi deficitmérték (Mihályi [1994a]). 
Kezd hasonlítani a helyzet 1994 őszére. Akkor Kornai János óvta a gazdaságpolitikát az 
„értelmetlen áldozatvállalástól". Azután eltelt 4-5 hónap, és már csak a Bokros-csomag 
segített. Egy ilyen helyzetben az árfolyam teljes felszabadítása sem jelent megoldást, 
mert az árfolyam le-fel ingadozása olyan aszimmetrikus löketeket adna a dezinflációs 
folyamatnak, ami lehetetlenné tenné a konvergenciaprogram betartását. Az pedig pellen-
gérre állítást és büntetést von maga után. A legsúlyosabb büntetés a kohéziós programból 
való kizárás lehet. Bár annak kicsi a valószínűsége, hogy a konfliktus idáig fajuljon, de a 
piacok hangulatváltozásához ennél jóval kisebb retorzió is elégséges lehet. És akkor még 
nem beszéltünk egy esetleges EU-feddés választásokat is befolyásoló, belpolitikai hatásá-

36 Felmerült - például - az a lehetőség, hogy egy magyar-lengyel szakértői szeminárium foglalkozzon a 
kérdéssel. Az MNB legfelső vezetése még ezt a kezdeményezést is elutasította. 

37 Ugyanebben az időben, hasonló érvek alapján a török gazdasági miniszter, Kemal Dervis, ugyanezt a 
megoldást javasolta saját országa számára. 

38 Népszabadság, 2005. január 15., HVG, 2005. január 22. 
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ról! Az sem megoldás, hogy a költségvetési egyensúlyt egy lépésben állítjuk helyre, de a 
forint/euró árfolyamot csak az ERM-2-höz történő csatlakozásig, azaz ideiglenesen rög-
zítjük. így sem lehet visszaszerezni az elvesztett hitelességet. Senki sem fogja elhinni, 
hogy 2006-ban, a választások évében a kormány tartani fogja a szavát. 

Csak egy lehetőség maradt, a valutatábla-rendszerre (currency board) való áttérés. E 
tanulmánynak nem lehet feladata a valutatábla-rendszer feltételrendszerének diszkusszió-
ja, a sikeres és a kudarcos példák értékelése. Már csak terjedelmi okokból is meg kell 
elégednünk annak leszögezésével, hogy ha Bulgária, a balti országok és még sok más 
ország képes volt a valutatábla-rendszerre való áttérésre és a sikeres működtetésre, akkor 
ez Magyarország számára sem jelenthet megoldhatatlan feladatot. Egy jól megjegyezhe-
tő számértéknél véglegesen és visszavonhatatlanul rögzíteni kell a forint árfolyamát. Ez 
a szám most sem lehet más, mint amit 2002-ben Ursprung javasolt: 250 forint = 1 euró. 
Ezt megelőzően azonban - ha lehet, akkor még a forint árfolyamának összeomlása előtt, 
„Mohács nélkül" - az államháztartás egyensúlyát már a 2006-os költségvetésben meg 
kell teremteni. 

A valutatábla-rendszerre való áttérés önmagában még nem jelenti a maastrichti kritériu-
mok teljesítését, de több szempontból is közelebb visz hozzá. Egyrészt egy csapásra telje-
sítjük a deficitkritériumot, s ezzel védhetővé tesszük a 60 százalék körüli eladósodottsági 
mutatót is. Másrészt már rövid távon számítani lehet a kamatmutató és az infláció javulásá-
ra is, továbbá mindazokra az előnyökre, amelyeket az árfolyam-kockázat kiküszöbölése 
jelent. Ha már az árfolyam hiteles módon rögzítésre került, akkor a spontán euróizáció és 
a kettős valutarendszer sem okoz majd kezelhetetlen nehézségeket. így végeredményben az 
euró formális bevezetése szinte szimbolikus lépéssé szelídül - hasonlóan ahhoz, ahogyan 
az 1990-es évek közepén megteremtődött a forint teljes konvertibilitása. 

Politikai értelemben kézenfekvőnek tűnik az ellenvetés: „ezt nem lehet megcsinálni, 
ehhez kell az ellenzék támogatása". A valutarendszer mellett szóló érvek között éppen az 
a legerősebb, hogy annak legfőbb szabályát, a költségvetés egyensúlyba tartását az alkot-
mányban is rögzíteni kell, s ez tényleg nem megy az ellenzék támogatása nélkül. Jó 
lenne, ha ennél egyszerűbben, az ellenzékkel való politikai kiegyezés nélkül is vissza 
lehetne állítani a kormányzati gazdaságpolitika hitelét az euró formális bevezetéséig. De 
ilyen megoldás ma már nincs. Nincs valódi választási lehetőség. A kormány csak arról 
dönthet, hogy mikor vezeti be a valutatábla-rendszert: 2006-ban vagy később. Hiába 
csökkent 2005 első hónapjaiban az infláció, a fiskális mutatók továbbra is elfogadhatatla-
nul rosszak, a növekedés üteme gyengül, így az euró övezetbe való „sima" belenövésre 
tett 2010-es dátum egyre kevésbé hihető. 

Ha a kormány nem tud megegyezni az ellenzékkel a költségvetés stabilizációjáról (zéró 
deficit), akkor ez a jól látható tehetetlenség még inkább a spontán euróizáció felé viszi el 
a gazdaságot. Ennek két következménye lesz. Egyrészt folyamatosan bővülni fog az 
egyéneknek és a vállalkozóknak az a köre, akiket a forint árfolyamának bármilyen erő-
teljes megmozdulása súlyosan érinti. Másrészt a kettős valutarendszer felé történő el-
mozdulás mértékében egyre nehezebb lesz érvényt szerezni a maastrichti kritériumoknak 
és az erre épülő nemzeti konvergenciaprogramnak, ami - mint már láttuk - retorziókat 
vonhat maga után. Azt nehéz előre látni, hogy az EU által történő szégyenpadra ültetés 
és/vagy a többi csatlakozó országhoz képest történő lemaradás az euró bevezetése terén 
milyen módon hat majd a forint árfolyamára, az inflációra és általában a gazdaságra, de 
a legnagyobb valószínűséggel arra kell számítani, hogy ismét távolabb kerülünk a 
maastrichti kritériumoktól. Ezzel kárba vész mindaz az erőfeszítés, amit 2004-ben és 
2005-ben történt. így fog 2006-ban vagy 2007-ben ismét előkerülni a valutatábla-megol-
dás, mert más nincs. Szerintem. 
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G Ö M Ö R I A N D R Á S 

Nyugdíjrendszer és játékelmélet 

M e g j e g y z é s e k M é s z á r o s J ó z s e f c i k k é h e z 

Mészáros József A társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek mint közjószágok című, 
Közgazdasági Szemlében megjelent cikkének második részében állításokat fogal-
maz meg a nyugdíjrendszerre (részben a politikai rendszerre) vonatkozóan. Ezeket 
az állításokat arra a fogalmi apparátusra, illetve tételekre alapozza, amelyeket cikké-
nek első részében felvonultat. A bemutatott apparátus egyes helyeken pontatlan, 
máshol téves, az erre épülő fő állítások (amellett, hogy szintén pontatlanok) nem a 
megcélzott bizonyítások révén, hanem távoli és homályos (jóllehet nem feltétlenül 
téves) asszociációkon keresztül kapcsolódnak a matematikai apparátushoz és a té-
telekhez. Észrevételeim a szóban forgó apparátusra és annak a nyugdíjrendszerrel 
kapcsolatos állításokhoz fűződő viszonyára, nem pedig ez utóbbi állítások tartalmá-
ra vonatkoznak.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C72. 

Játékelméleti alapfogalmak 

Már a vitatott cikk1 rezüméjében sem túl szerencsés az a megfogalmazás, hogy a „...nyug-
díjrendszerek többszörös fogolydilemma-játék típusú helyzetben vannak". Néhány sor-
ral lejjebb pedig az áll, hogy a „... nyugdíjrendszerek közjószágként viselkednek". A szerző 
a matematikai apparátus bemutatását így kezdi (275-276. o.): 

„A játékelméletben szokásos módon jelölje 
N — {1, . . . , «} a játékosok számát 
S = {5, X ... x S J a stratégiahalmazt" 
Az első objektum nyilván nem a játékosok száma, hanem a játékosok halmaza. Némi 

értetlenséggel megkérdezhetnénk, ha a második objektum a stratégiahalmaz, vajon kié. 
De ne értetlenkedjünk, nyilvánvaló, hogy ez a stratégiahalmazok Descartes-szorzata, 
azaz a stratégiaprofilok halmaza. Ehhez persze először meg kellene adni a játékosok stratégia-
halmazait. 

A következőkben megismerkedhetünk a G-vel jelölt, «-személyes játék normálalakjával, 
amely a szerző szerint: G — {N, S., «.}. Vagyis a játék a játékosok halmazából, továbbá az 
/-edik játékos stratégiahalmazából és kifizetőfüggvényéből áll. Ismét megkérdezhetnénk: a 
többi játékos hova lett? De kérdés helyett adjuk meg helyesen: G = {N,{S,}ieAM{«,},€A-}. 

* A tartalmi kritikát illetően lásd Németh [2005], 
1 Mészáros József: A társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek mint közjószágok. Közgazdasági Szemle, 

2005. 3. sz. 275-288. o. 

Gömöri András Budapesti Corvinus Egyetem, matematikai közgazdaságtan és gazdaságelemzés tanszék. 



Nyugdíjrendszer és játékelmélet 733 

Az ezután bevezetett három fogalomról (a játékos biztos nyeresége, biztonsági straté-
giája, illetve a lényegtelen játék) annyit mondhatunk, hogy a cikk e helyen definiálja 
ezeket, majd soha többé nem használja semmire. 

A Nash-egyensúly definíciója viszont a G(N,S,(y)) módon megadott játékra hivatko-
zik. Ez a megadás azonban máshogyan építkezik, mint az előző. Ha valahonnan rájö-
vünk, hogy a h szimbólum preferenciarendezésre utal, akkor már tudjuk is, hogy ennek 
az építkezésnek így kell kezdődnie: legyen hi az /-edik játékos preferenciarendezése a 
stratégiaprofilok halmazán. Ezután megadhatjuk a játék normálalakját (persze helyesen): 
G(Ar,S',{^(}(eAr). A két megadás megfelelő feltételek mellett ekvivalens, de arra a kér-
désre, hogy a szerző miért indul el az egyik úton, ha a másikon akar továbbmenni, nem 
tudunk válaszolni. 

Ezután a legjobb válasz fogalmának definíciója következik, jelölése BR.(s .), majd a 
szerző bejelenti: „a BR-1 ekkor az /-edik legjobbválasz-függvénynek nevezzük." Ez saj-
nos semmit sem mond, hiszen sem BR-ről, sem az /-edik legjobbválasz-függvényről nem 
tudunk meg semmit. Amiről szó van, az az /-edik játékos legjobbválasz-függvénye (leké-
pezése), amely a többi játékos minden stratégiaprofiljához az /-edik játékos legjobb vála-
szát rendeli. így jelölésében utalni kellene a játékosra. Arról nem beszélve, hogy ezt a 
fogalmat helyes lett volna a Nash-egyensúly fogalma előtt bevezetni, mivel az utóbbi erre 
épül. 

A többszemélyes fogolydilemma definíciója csaknem hibátlan. Mindössze a 2. sorban 
a kifizetőfüggvények argumentumának utolsó elemét kellene N helyett «-nel indexelni. 
Ezt a sort egyébként így írnám: V/g N esetén U^sf,s_,) > £_,.), VS^, mert eb-
ből kiderül, hogy a dezertálás stratégia legjobb válasz a többi játékos bármely stratégia-
profiljára, azaz domináns. 

A többszemélyes fogolydilemmát egy példa illusztrálja, amely igen izgalmas feladat 
elé állítja a fejtörőket kedvelő olvasót: 

„Példa. Legyen m ci N sf V i e {m} jel x = m/N. Ekkor uk(x) és ud(x) a kifizetések: 
ud(x) > uk(x) és uk{\) > ud (0)." 

Ha az olvasó valahonnan kitalálta, hogy m a „kooperálás" stratégiát játszó játékosok 
részhalmaza, akkor arra már igazán rájöhet, hogy x nem - mint írva van - két halmaz 

Imi 
hányadosa (mit is kellene ezen érteni?) hanem x = \—- a kooperáló játékosok aranya. 

\N\ 

Ezután már csak arra kell rájönni, hogy uk(x) egy kooperáló játékos kifizetése (a koope-
rálok arányának függvényében), feltéve, hogy ez minden játékosra azonos, hasonlóan 
ud(x) egy dezertáló játékos kifizetése. [Arról csak zárójelben emlékezzünk meg, hogy az 
uk(x), ud(x) jelölések tévesek, mert a ki fizetőfüggvény argumentuma nem a játékosok 
halmazának egy részhalmaza (x), hanem egy stratégiaprofil.] 

Lehet persze azt állítani, hogy az említett hibák mindegyike apró elírás, pontatlanság -
vagy azt, hogy „úgyis tudjuk, miről van szó". Ez utóbbi annál is inkább igaz, minthogy 
a játékelmélet - kézikönyvek tömegében (helyesen) leírt - alapfogalmairól van szó.2 

(Miért is nem elégedett meg a szerző az ezekre való hivatkozással?) De a pontatlanság-
nak ez a mértéke nemcsak udvariatlanság az olvasóval szemben, de komolyan veszélyez-
teti a cikk olvashatóságát. Gondoljunk arra az olvasóra, akit érdekel a nyugdíjrendszer, 
a játékelméletben kevéssé járatos, de szívesen elolvas egy - ha nem is didaktikusán, de 
világosan kifejtett - formális apparátust. Az ő helyzete szinte reménytelen, s ez a cikk 
továbbolvasásával sem javul. 

2 Kivétel talán a szerző játékelmélet könyve, amely nem szűkölködik az említettekhez - és a még 
említendőkhöz - hasonló hibákban. 
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Játékelméleti tételek 

A játékelméleti alapfogalmak ismertetését három tétel kimondása (és kettő bizonyítása) 
követi. Ezek igen fontos szerepet játszanak a cikk szerkezetében, hiszen a három tétel 
rendre egymásra épül, a cikk négy fő állítása közül pedig kettő a harmadik tételen alapul, 
egy további állítás pedig felhasználja a harmadik tételt. Ugyanakkor a tételekkel (és 
bizonyításokkal) kapcsolatos tisztánlátást számos jelölési és szóhasználati következetlen-
ség, a tévességig rossz megfogalmazás, hibás utalások, strukturális-logikai hibák nehezí-
tik. Próbáljuk meg ezeket (ha nem is valamennyit) lefejteni a tételekről, hogy mibenlé-
tükre fény derüljön! 

Mindenekelőtt meglepő a tételek elhelyezése a cikk gondolatmenetében. Az előző ol-
dalon a szerző részletesen ismerteti az egyszerű (nem ismételt) játékok elméletének alap-
fogalmait, majd egyszer csak kimond három tételt - az ismételt játékokra vonatkozóan. 
Nem világos: a szerző azt feltételezi, hogy az olvasó járatos a játékelméletben, de akkor 
miért van szükség az alapfogalmak bemutatására, vagy azt, hogy nem járatos, akkor 
pedig miért nem ismerteti éppen azokat a játékokat, amelyekre a tételek vonatkoznak. 
Ezt ugyanis nem lehet elintézni a 275. oldal utolsó néhány mondatával, amelyek szerint 
az ismételt játék bizonyos elemeit az eredeti játékból származtatjuk. Egyáltalán nem 
mindegy, hogy pontosan mit értünk egy ismételt játékban egy játékos stratégiáján és 
stratégiahalmazán, hogy kifizetése vajon az elemi játék kifizetéseinek összege, összegé-
nek jelenértéke vagy átlaga stb., vagy, hogy mit jelent egy ilyen játék részjátéka, egyen-
súlya és megoldása. 

A tételek vizsgálatát kezdjük néhány formai kérdéssel! A bizonyítások mind az ismét-
lések számát, mind egy adott sorszámú ismétlés sorszámát is ugyanazzal a szimbólummal 
jelölik. Ráadásul ez a szimbólum az első tétel bizonyításában T, a másodikéban t. 

Azt az egyensúlyfogalmat, amelynek az elnevezése az angol nyelvű játékelmélet iroda-
lomban subgame perfect, az első tétel részykíók-tökéletesnzk, a második részjáték-fc/e/e-
gítórnek mondja. Azt a játékot, amelynek ismétlésével az ismételt játék előáll, az első tétel 
„elemi játéknak", a második és harmadik pedig „alapjátéknak" nevezi. A három tétel 
közül az első „véges ismételt játékra", a második „véges ismétlődésű játékra", a harma-
dik pedig „véges ismétlődéses játékra" vonatkozik. Számon kérhetnénk a szerzőn, hogy 
miért nem adja meg e három különböző játéktípus definícióját, ha komolyan gondol-
nánk, hogy különböző játéktípusokról van szó, de inkább azt gondoljuk, hogy ez egy 
játék, három különböző elnevezéssel. Elismerve, hogy azokon a szakterületeken, ame-
lyek eredeti terminológiája angol nyelvű, sokszor nem könnyű a megfelelő magyar kife-
jezést megtalálni, annyi mégis megkövetelhető, hogy egyetlen szerző, egyetlen cikkének 
ugyanazon az oldalán, ugyanazon fogalom megjelölésére ugyanazt a kifejezést használja. 

Ha a szerző szem előtt tartaná annak a játékstruktúrának a mibenlétét, amelyre a téte-
lek vonatkoznak, nem használna olyan megfogalmazásokat, amelyek nem egyszerűen 
zavarók, de helyenként tévesek, és csaknem lehetetlenné teszik a tételek megértését. 
Csak illusztrációként említek néhány példát. 

Az első tétel második mondata azt állítja, hogy „az elemi játék Nash-egyensúlya rész-
játék-tökéletes Nash-egyensúlya G-nek" (ahol G az ismételt játék). Nyilvánvaló, hogy az 
alapjáték egyensúlya (amely egy stratégiaprofil) nem lehet az ismételt játék egyensúlya 
(amely egy stratégiaprofil-sorozat). A második tétel bizonyításában ezt olvassuk: „Ez az 
egyensúly legjobb válasz az alapjátékban...". Természetesen egy egyensúly nem legjobb 
válasz, hanem a kölcsönösen legjobb válaszokat tartalmazó stratégiaprofil, A harmadik 
tétel egyetlen mondata így fest: „Ha véges ismétlődéses játék alapjátékának van egyértel-
mű egyensúlya, akkor ez az egyensúly a játék megoldása minden periódusban." A mon-
dat egészében értelmetlen, mert egyrészt azt állítja, hogy az alapjáték egyensúlya az 
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ismételt játék megoldása, ami tévedés. Másrészt az ismételt játék megoldásáról beszél 
minden periódusban, noha ezt a megoldást a játék egészére értjük, és nem perióduson-
ként. 

Ha mindezektől a problémáktól eltekintünk, akkor érdemes a tételeket és bizonyításo-
kat tartalmi szempontból szemügyre venni. Mindhárom tétel egy véges sokszor ismételt 
játékra vonatkozik, amelynek alapjátékában egyetlen Nash-egyensúly van. Az első tétel 
az ilyen játék részjáték-tökéletes egyensúlyának létezését, a második az egyensúly egy-
értelműségét állítja, a harmadik pedig azt, hogy az egyértelmű egyensúly a játék meg-
oldása. 

Ezek után világos, hogy valójában egyetlen, közismert tételről van szó, amely nagyjá-
ból így fest. 

Ha a G(T) ismételt játék G alapjátékának egyetlen Nash-egyensúlya az a* = (a¡,...,a*, 
. . . ,an) stratégiaprofil, akkor minden T < °° esetén a G(7) játék egyetlen részjáték-tökéle-
tes egyensúlyában valamennyi / = 1, 2, ..., «játékos az a* stratégiáját játssza, valamennyi 
í = 1 , 2 , . . . , T periódusban, a játék addigi történetétől függetlenül. (A tétel és bizonyítá-
sa megtalálható például Fudenberg-Tirole [1991], 111. és 165-166. o., Osborne-
Rubinstein [1994] 157-158. o., Vega-Redondo [2003] 306. o., magyarnyelven, bizonyí-
tás nélkül Gibbons [2005] 74. o.) 

Az első és második tétel bizonyítása finoman szólva nehezen követhető. Nem világos, 
hogy a szerző miért nem az ilyen bizonyítások szokásos metódusát, a visszagöngyölítést, 
vagy más néven fordított indukciót (backward induction) választotta, amelynek során 
először azt látjuk, be, hogy az utolsó lejátszásban a szóban forgó stratégiaprofil egyensú-
lyi, majd így haladunk visszafelé. 

A második tételben olvasható „folklór" kifejezés arra enged következtetni, hogy az a 
játékelméletben néptétel (folk theorem) vagy közös tétel néven ismert tételek valamelyi-
ke.3 Ennek azonban - bizonyos értelemben - éppen az ellenkezőjéről van szó. A szóban 
forgó játék ugyanis azon ritka játéktípusok egyike (ha nem az egyetlen), amelyre a nép-
tétel-típusú állítások egyike sem érvényes. Némi pontatlansággal azt is mondhatnánk, 
hogy a néptétel tagadásáról van szó. így már csak az a kérdés, mire vonatkozik a tételben 
a „folklór" utalás. (Mellékesen megjegyezzük, hogy ha itt valóban néptétel-típusú tétel-
ről lenne szó, akkor szükség lenne a korábban definiált biztos nyereség- stb. fogalmakra, 
így azonban nincs.) 

A harmadik tétel a szóban forgó játékra és annak egyensúlyára vonatkozóan azt állítja, 
hogy az egyértelmű egyensúlyt megoldásnak tekintjük. Ez azonban a megoldáskeresés 
logikájának megfelelően az első egyensúlyfogalom megkonstruálása óta bevett gyakorlat. 
(Mi mást tehetnénk?) A tételre így egyszerűen semmi szükség, azt pedig talán mondani sem 
kell, hogy semmi köze Seltenhez. Ezúttal talán nem véletlen, hogy a szerző a tételt nem 
bizonyítja, miközben a cikkben egyetlen Selten-műre történő hivatkozás sincs. Minden jel 
arra utal, hogy a Selten-tételnek nevezett állítás egyszerűen nem létezik. Mindez azért sem 
lényegtelen, mert a cikk négy fő állítása közül kettő bizonyítása a szóban forgó tételre való 
hivatkozásból áll, és egy további állítás a tételt felhasználja. 

3 Gibbons [2005] könyvében (fordította: Csorba Gergely) a folk theorem fordítása közös tétel. Az elneve-
zést az indokolta, hogy az ötvenes években játékelmélettel foglakozó kutatók körében közismert és használt 
volt, miközben senki sem tudta, hogy kitől származik. Ma már több publikált változata ismert. 
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A nyugdíjrendszer mint közjószág 

Úgy vélem, a szerző a nyugdíjrendszerre vonatkozó állításait jelentős részben arra ala-
pozza, hogy a nyugdíjrendszer közjószág, így egyes szereplőinek viselkedése a közja-
vakkal kapcsolatos viselkedés egyes szabályosságait követi. E feltevés vizsgálatához mind-
össze a közjószág fogalmát kell tisztázni, továbbá meg kell válaszolni azt a kérdést, hogy 
mi az a nyugdíjrendszer. 

Kétségtelen, hogy a közjószág fogalmának megszületése óta számos törekvés irányult 
a fogalom általánosítására, ezek némelyike a fogalom tartalmának elhomályosításával 
járt. Tovább ronthatja a helyzetet, hogy különböző - elsősorban bevezető jellegű - kézi-
könyvek a fogalom saját tárgyuk szempontjából legfontosabbnak ítélt vonásait emelik ki. 
Mindez sem feledtetheti azonban, hogy az egyszerű közjószág fogalmának van érvényes 
és világos definíciója. Ez a definíció Samuelsontól származik (Samuelson [1954]). Úgy 
vélem, a szerző által felsorolt számtalan körülírás és tulajdonság nem mond semmivel 
többet, mint Samuelson definíciója, amely viszont világos és egyszerű. 

Jóval nehezebb pontos képet nyerni arról, mit ért a szerző nyugdíjrendszeren, amit 
azután közjószágnak tart. Vajon a rendszert leíró szabályok (törvények) együttesét? Vagy 
azokat is, akik e szabályokat megalkotják (például az országgyűlési képviselők)? Vagy 
azokat, akik e szabályoknak megfelelően a rendszert működtetik (különböző állami szer-
vezetek, illetve azok egyes szervezeti egységei, például minisztériumi osztályok stb.) Ide 
tartoznak-e a magánnyugdíjpénztárak és összes alkalmazottjuk, egyáltalán mindenki, aki 
a rendszer szereplője, beleértve a postást, aki kiviszi a nyugdíjat az eldugott falvakba? 
Aligha gondolhatjuk, hogy mindezeket a szerző közjószágnak tekinti. Ésszerűbb lenne 
közjószágnak tekinteni azt a pénzösszeget, amely valamely időszakban rendelkezésre áll 
a nyugdíjak kifizetéséhez. Csakhogy ebből az összegből csak az részesülhet, aki eleget 
tett járulékfizetési kötelezettségeinek, ráadásul befizetései függvényében részesülhet el-
látásban. Mindent összevetve, úgy vélem, nagyon nehéz a nyugdíjrendszert úgy megha-
tározni, hogy az közjószág legyen. Ráadásul a szerző cikkének Nyugdíjrendszer mint 
közjószág című fejezetében tovább árnyalja ugyan a közjószág fogalmát, két saját definí-
ciót is ad, arról azonban egy szót sem ejt, vajon miért lenne a nyugdíjrendszer közjószág. 

Olson tétele és a tétel bizonyítása(i) 

Minthogy a cikk 1. állítása (282. o.) - a szerző szerint - Olson tételének alkalmazása, 
érdemes ezt a tételt is alaposabban szemügyre venni. A tétel a következő (280. o.): 

„Tétel (Olson). A közjószág kínálata a kívánatosnál mindig kisebb." Tekintve, hogy a 
tétel semmilyen feltételt nem tartalmaz, azt kell gondolnunk, a szerző minden korlát 
nélkül érvényesnek véli. Azt azonban nem könnyű eldönteni, hogy mit is állít a tétel, a 
„kívánatos" kifejezés meglehetősen homályos tartalma miatt. Vajon, ha a kifejezés he-
lyett azt írnánk: elegendő, megfelelő, szerencsés, ideális, vonzó, ajánlatos, szükséges 
stb., az állítás tartalma ugyanaz maradna? Szerencsére a szerző a függelékben (286-287. 
o.) megadja a tétel bizonyítását. Induljunk ki tehát ebből, és próbáljuk megállapítani, mi 
az az állítás, amelyet a bizonyítás megmutat! 

Ehhez először ismét meg kell tisztítani a bizonyítást néhány technikai hibától. 
Az első optimumfeladat felírásában a jobb oldalról hiányzik a maximalizálásra utaló 

szimbólum, így az egyenlőség nem áll fenn. A második optimumfeladatban a 
döntésiváltozó-vektor utolsó elemének indexe helyesen n és nem N. A célfüggvényben 
szereplő különbség első tagja nem w(F), hanem U(T). Az optimum elsőrendű feltételében 
a bal oldalon szereplő I jel alatt helyesen i szerepel, nem pedig j. 



Nyugdíjrendszer és játékelmélet 737 

Haladjunk óvatosan a tartalmi problémák felé! A bizonyítás elején megtudjuk, hogy ha 
egy csoport /-edik tagja egy közjószág y. mennyiségét állítja elő, ennek költsége számára 

dc dc 
c.(y:,r_•) úgy, hogy — L > 0, —— < 0 és c > 0. (Legjobb talán rögtön túlesni azon, 

dyt dT_i 
hogy a legutóbbi reláció értelmetlen, hiszen a költségfüggvény kétváltozós, a relációból 
viszont semmit sem tudunk meg arról, hogy melyik változó szerinti második deriváltja 
pozitív.) A költségfüggvény változói közül T . aligha jelenthet mást, mint a többiek által 
előállított közjószág összes mennyiségét. Azonnal felmerül a kérdés, vajon az /-edik 
szereplő termelési költsége miért függ a többiek által termelt mennyiségtől, és főleg 
hogyan. Ha a második relációban szereplő c jelölést komolyan vesszük, akkor ez a 
többiek költségfüggvényvektora. Ekkor azonban a probléma megoldott, hiszen ha a töb-
biek költsége az általuk előállított jószágmennyiségben csökkenő, miközben az /-edik 
szereplőé növekvő, akkor legjobb, ha a teljes mennyiséget a többiek állítják elő. Inkább 

dc-gyanakodhatunk ismét elírásra, és arra, hogy a reláció helyesen: —— < 0. Ekkor azon-

ban felsejlik a szerző sajátos közjószágfelfogása, ami számos zavar okának tűnik. A tech-
nikai hibák okozta zavarosság miatt nehéz biztosat mondani, de úgy látszik, hogy a 
szerző szerint a közjószágjelenség abban áll, hogy a jószág valamennyi termelőjének 
költsége a többiek által termelt mennyiségben csökkenő. Ez azonban nem a közjószág, 
hanem a termelési externália jelensége. A közjószágjelenség lényege - mint arra hamaro-
san utalunk - nem a termelésben, hanem a fogyasztásban van. Valamennyire reménykel-
tő, hogy a költségfüggvények említett tulajdonságait a bizonyítás sehol sem használja ki. 

A fenti hibák kiszűrése után foglalkozhatunk tartalmi kérdésekkel. 
A bizonyítás szerkezete a következő: a szerző felír két optimumfeladatot, majd ezek 

megoldásait egybevetve jut az eredményre. Arról ugyan semmit sem tudunk meg, vajon 
miért ilyen módon lehet a szóban forgó állítást bizonyítani. A két feladat közötti átvezető 
szöveg: „Ez az olsoni modell igen egyszerű, ezért jól elemezhető" sem ad túl sok eliga-
zítást. Tekintsük tehát a két optimumfeladatot: 

max{M,(r)-c,(y,)} ( 1 ) 

m a x { t / ( r ) - 5 > , ( 7 ; ) } ( 2 ) 
Yf--'Yn j 

A célfüggvények alakja ugyan helyes, de csak bizonyos feltételek mellett írhatók így, 
amelyek ugyan szokásosak, de említés nélkül hagyni őket, talán mégsem egészen helyénvaló. 

Az első kérdés az, hogy ha az /-edik szereplő egy közjószág y. mennyiségét állítja elő, 
vajon miből. A termelés ugyanis átalakítás vagy transzformáció, valamit termelni csak 
valamiből lehet. Mije van tehát a szóban forgó szereplőnek, aminek felhasználásával 
közjószágot állít elő, és főleg mennyi van ebből? Akárhogy is, rendelkeznie kell legalább 
egy jószág rögzített mennyiségével. Ennek viszont két következménye van. Egyrészt nem 
termelhet több közjószágot, mint amennyire a rendelkezésére álló másik jószág mennyisé-
ge elég. Vagyis az optimumfeladatnak van egy erőforráskorlátja. Másrészt, ha a gazdaság-
ban van még egy, a döntéshozó által felhasználható jószág, akkor ennek mennyiségét argu-
mentumként szerepeltetni kell a döntéshozó hasznosságfüggvényében. Ennek viszont az 
lesz a következménye, hogy a közjószág keresett, individuálisan optimális mennyisége 
függni fog a másik jószág rendelkezésre álló mennyiségétől (az indulókészlettől). Ezt úgy 
szokás megoldani, hogy feltesszük: a hasznosságfüggvény kvázilineáris, ekkor az emlí-
tett hatás zérus. így az optimumfeladat már megfelelő, csak az említett néhány feltevést 
kellett volna hozzátenni. 

Hasonló hiányok mutatkoznak a második optimumfeladatban is. A társadalmi jóléti 
függvényben - mert erről van szó - ugyanis a közjószág előállításának (társadalmi) költ-
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ségfüggvényét kell szerepeltetni, amely nem feltétlenül azonos az egyes termelők költ-
f \ 

! A kettő egyenlősége: ségeinek összegével. Jelölje az előbbit c ( f ) azaz c Í r , 
V ' 

c MT 7,- = ^J C í (7 í ) egyetlen speciális esetben áll fenn, ha a közjószág termelési techno-
v ' ) ' 

lógiája állandó mérethozadékú. Ezzel két probléma van. Egyrészt nehezen egyeztethető 
össze a már említett termelési externália jelenlétével, másrészt a gondolatmenet érvé-
nyességét a javak egy egészen szűk osztályára korlátozná. Ez utóbbi nehézséget úgy 
szokás megoldani, hogy feltesszük: a gazdaságban jelen levő másik jószág az ármércejószág 
vagy pénz. Ennek az a következménye, hogy az 1. optimumfeladat döntéshozói valójá-
ban arról döntenek, hogy magáncélokra használható pénzkészletük mekkora részét for-
dítják egy közjószágra (vagyis, hogyan allokálják a pénzüket). Ennek hiányában semmi 
sem garantálja, hogy a 2. formában felírt optimumfeladat megoldása Pareto-optimumot 
ad (noha, mint látni fogjuk, erre van szükség). 

Ha az említett feltételekkel világossá tesszük a két optimumfeladat tartalmát, akkor 
valóban megtehetjük, amit a szerző is megtesz, összehasonlíthatjuk megoldásaikat és -
most már tudva, hogy mit hasonlítunk össze - a szerzőéhez hasonló eredményre jutva, 
levonhatjuk a következtetést: egy közjószág piaci egyensúlyi mennyisége kisebb, mint 
Pareto-optimális mennyisége. (Ez az összefüggés közismert, helyes megfogalmazása és 
bizonyítása számos kézikönyvben olvasható, lásd például Mas-Colell és szerzőtársai 11995] 
360-361. o.) Érdemes a kapott állítást egybevetni azzal, amelyet a szerző Olson tételé-
nek nevez, és amelyet bizonyítani kívánt. Látható, hogy két különböző állításról van szó. 
Az egyikben a kívánatos, a másikban a Pareto-optimális mennyiségről van szó, a különb-
ség legkevesebb annyi, hogy az utóbbiról tudjuk, hogy mit jelent. Ugyanakkor az eredeti 
állításban a kínált mennyiség, míg a helyes állításban az egyensúlyi mennyiség szerepel. 
A kínált mennyiségről már csak azért sem helyes beszélni, mert ez elfedi, hogy a 
közjószágjelenség nem a termelés, illetve a kínálati viselkedés, hanem a fogyasztás, így 
a keresleti viselkedés sajátossága. Nem véletlenül beszél Samuelson már idézett cikkében 
„kollektív fogyasztási javakról". Képzeljünk el ugyanis - az egyszerűség kedvéért - egy 
tökéletes versenypiacot, amelyen árelfogadó, profitmaximalizáló vállalatok valamely 
homogén jószágot termelnek! E vállalatok a profitmaximalizáló mennyiséget termelik 
(amely mellett az ár egyenlő a határköltséggel) függetlenül attól, hogy a jószág közjó-
szág, vagy sem. Durván szólva, a vállalatokat egyáltalán nem érdekli, hogy az általuk 
termelt és eladott terméket ki és hogyan fogyasztja. Ezzel szemben, amikor egy fogyasz-
tó - egybevetve a jószág határhasznát az árával - a vásárolni kívánt mennyiségről dönt, 
nem számol azzal, hogy - közjószág esetén - az általa fogyasztott mennyiség valamennyi 
fogyasztó hasznosságát növeli. Ez áll a mondott eredmény hátterében, nem pedig az 
„alulkínálat". (Egész más helyzet az, amelyben azt vizsgáljuk, hogy egy csoport tagjai 
hogyan látják el magukat valamely közjószággal. A Mészáros-cikk függelékében bizo-
nyított állítás azonban nem erre vonatkozik, mint arra még kitérek.) 

Végül a tétellel kapcsolatban meg kell említeni, hogy sem a szövegben kimondott, sem 
a függelékben bizonyított állításnak semmi köze Olsonhoz. Egyrészt azért, mert a bizo-
nyított összefüggés már jóval Olson híres könyvének megjelenése előtt ismert volt. A prob-
lémára először valószínűleg Wicksell mutatott rá a 19. század végén (Wicksell 11896]). 
Ismert megoldást adott rá Lindahl több cikkében, először 1919-ben (Lindahl [1919]).4 

Samuelson már idézett, 1954-es cikkében miután felírja a Pareto-optimalitás feltételét, 

4 Mind Wicksell, mind Lindahl írásának nagy része olvasható angol fordításban a Musgrave-Peacock 
[1958] kötetben, a 72-118., illetve a 168-176. oldalakon. 
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nagyjából így fogalmaz (388. o.): semmilyen decentralizált árrendszer (azaz piac) nem 
biztosítja a kollektív fogyasztás (azaz közjószág) optimális mennyiségét. Ezután több 
mint tíz évvel, 1965-ben jelent meg Olson ismert, a szerző által hivatkozott könyve. 

Másrészt Olson könyvében egészen mást állít. Nem kívánom gondolatmenetének lé-
nyegét megismételni, azt bárki elolvashatja (Olson [1997] különösen 29-32. o.). Azon-
ban illusztrációként megemlítek egy, Olson által is használt példát. 

Egy Cournot-iparágban, amelyben a vállalatok egy homogén jószágot költségmente-
sen termelnek, az ár emelkedése (csökkenésének elkerülése) a vállalatok számára közjó-
szág, hiszen mindegyikük élvezi az ebből származó profitelőnyöket, akár tett érte vala-
mit, akár nem. Mármost Olson kérdése az, hogy mikor fog egy vállalat önként, a többi-
ektől függetlenül tenni valamit valamely áremelkedés érdekében. Legyen egy vállalat 
termelése y., az iparág összes termelése Y, az inverz keresleti függvény p(Y). Ekkor az i-
edik vállalat profitmaximum-feladatának elsőrendű feltétele 

p(Y) + ^ p - y l = 0 . 
dY 

Átalakítva kapjuk a jól ismert formulát 

P(Y) l - Y -
£ 

= 0, 

y. 
ahol £ a kereslet árrugalmassagának abszolút értéke. Mivel nyilván p(Y) * 0, így — = e. 

Azaz: egy vállalat akkor fogja termelését önként csökkenteni - ezzel a többiek számára 
is előnyt jelentő áremelkedést előidézve - , ha piaci részesedése nagyobb, mint a kereslet 
árrugalmasságának abszolút értéke (illetve akkor nem fogja termelését növelni, ezzel az 
árcsökkenést elkerülve, ha a fenti egyenlőség fennáll). Ha tehát egy helyzetben a kereslet 
árrugalmassága 1/4, és a vállalatok között van olyan, amelynek piaci részesedése ennél 
nagyobb, akkor számíthatunk arra, hogy a vállalat csökkenti termelését, és az ár nőni 
fog. Ha azonban ugyanebben a helyzetben a piacon öt egyforma vállalat van, akkor 
ilyesmire nem számíthatunk. Ebből vonja le Olson következtetését: minél nagyobb és 
minél inkább homogén egy csoport, annál kevésbé valószínű, hogy tagjai közül bárki is 
önként tenni fog valamit egy közjószág megvalósítása érdekében. Állítását Olson könyvé-
nek további részeiben a szervezetek és társadalmi nagycsoportok viselkedésének elemzé-
sére használja. Az azonban világos, hogy állítása nem azonos sem a cikkben megfogal-
mazott tétel állításával, sem pedig a függelékben bizonyított állítással, ezért tévedés bár-
melyiket Olson-tételnek nevezni. 

A függelék második része az Olson tételének átfogalmazása címet viseli, amiből arra 
következtethetünk, hogy vagy a cikkben említett tétellel, vagy a függelékben bizonyított 
állítással ekvivalens állításról van szó. De hogy valójában miről van szó, azt ismét nem 
könnyű megállapítani. A szereplők száma itt n', ami vagy azt jelenti, hogy más, mint 
eddig, vagy ismét elírás. Még meglepőbb, hogy az z'-edik játékos kifizetőfüggvénye: 
ui = (s , , . . . ,s n ) e R2", vagyis a kifizetőfüggvény a játékos számára minden stratégiapro-
filhoz egy 2n elemű vektort rendel, ami alighanem magyarázatra szorulna. Ennél még 
meglepőbb, hogy a továbbiakban használt kifizetőfüggvény nem a stratégiaprofilokon, 
hanem a közjószág mennyiségein van értelmezve, azaz egy egészen más függvény. De 
még ez is megoldható lenne, ha a szerző megadna egy összefüggést, amely minden 
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stratégiaprofilhoz egy közjószágmennyiséget rendel. Mivel ez hiányzik, ettől kezdve 
valójában a nem tudhatjuk, miről is van szó. Zavarunkat csak fokozza, hogy a továbbiak-
ban az indexelések kibogozhatatlanul össze vannak keverve. Ha a leírástól független 
ismereteinkre építünk, rájöhetünk, hogy a szerző egy közjószág realizálásával kapcsola-
tos fogolydilemmát kíván leírni, kevés sikerrel. A leírni kívánt jelenség - a közjavakkal 
kapcsolatos potyautas-magatartás - jól ismert, elemi kézikönyvekben olvasható (például 
Varian [2001] 651-653. o.). Szempontunkból az a fontos, hogy a jelenséget leíró állítás 
nem azonos sem a szövegben szereplő tétellel, sem a függelék első részében bizonyított 
állítással. Ez utóbbi arra a kérdésre ad választ, hogy mi történik, ha egy közjószág 
potenciális fogyasztói nem kalkulálnak egymás viselkedésével, a potyautas-magatartásra 
vonatkozó állítás pedig arra, hogy mi történik, ha kalkulálnak. A két állítás egyike sem 
„átfogalmazása" a másiknak. 

Mindent egybevetve, a szerző cikkében megfogalmaz egy tételt, majd bizonyításaként 
egy más állítást bizonyít, végül az utóbbi átfogalmazásaként bemutat egy harmadikat, 
miközben mindhármat - tévesen - Olsonnak tulajdonítja. 

* 

A cikk második részében megfogalmazott négy állítás az első részben felvonultatott esz-
köztárra támaszkodik. Úgy vélem, hogy az előzőkben kellő részletességgel rámutattam, 
hogy ez az eszköztár eléggé hibás ahhoz, hogy semmilyen állítást ne lehessen biztonság-
gal ráépíteni. Ezért a négy állítás bizonyításának részletes elemzését mellőzöm, pusztán 
illusztrációként utalok néhány mozzanatra.5 

A 3. és 4. állítás bizonyítása a következő: „Bizonyítás. Következik Selten tételéből." 
Mint rámutattam, a cikk szövegében Seltennek tulajdonított tétel annyit állít, hogy ha egy 
játéknak egyetlen egyensúlya van, akkor ezt elfogadjuk megoldásként. Nyilvánvaló, hogy 
ebből a szóban forgó állítások nem következnek. A 2. állítás bizonyítása nem több az 
állítás megismétlésénél. A bizonyítás annyit mond, hogy ha a döntéshozó mérlegeli dön-
tési alternatíváit, akkor az állítás szerinti alternatívát választja, mert minden bizonnyal ez 
a legjobb. (Az 1. állításra még kitérek.) 

Nyomatékosan hangsúlyozom, hogy nem az állítások tartalmával vitatkozom. Csupán 
azt állítom, hogy a felvonultatott apparátus segítségével az állítások nem bizonyíthatók. 
Ettől még lehetnek helytállóak is, ezzel a kérdéssel azonban nem foglalkozom. 

Az előzőknél - ha lehetséges - van nagyobb baj is. Nem csekély - és kevéssé megté-
rülő - erőfeszítés árán az olvasó kitalálhatja: a szerző alapgondolata az, hogy a nyugdíj-
rendszert egy véges sokszor ismételt fogolydilemma-típusú játékként írja le, majd e játék 
tulajdonságaival magyarázza a nyugdíjrendszer működését. Ez az elgondolás több pon-
ton téves. 

A nyugdíjrendszer szereplői az egymást követő generációk, vagyis mindig mások. 
Ezzel szemben egy ismételt játék szereplőinek halmaza állandó, vagyis a játékosok min-
den lejátszás során ugyanazok. Ha nem így lenne, akkor nem ismételt játékról, hanem 
egymást követő, több különböző játékról lenne szó. 

Fel kell tennünk, hogy a „nyugdíjjátékban" egy játékos stratégiahalmaza a járulékként 
befizethető összegek halmaza. Ha ekkor - több generáció élete során - a nyugdíjrendszer-
ben bármilyen, a szereplők számára előre nem látható változás történik, ez azt jelenti, hogy 

5 Nem tartottam volna illendőnek, hogy észrevételeim terjedelme meghaladja a szóban forgó cikk terje-
delmét, ezért néhány kevésbé lényeges kérdés (például a reputáció vagy a járadékvadászat) tárgyalását mel-
lőztem. 
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a játékosok nem ismerik saját kifizetőfüggvényeiket. Ez egyrészt súlyos akadályokat állít a 
játék megoldása elé, másrészt az ismételt fogolydilemma biztosan nem ilyen. 

Arról, aki a nyugdíjrendszer működését véges sokszor ismételt játékként modellezi, 
fel kell tételeznünk, hogy információi vannak a nyugdíjrendszer belátható időn belüli 
teljes megszűnéséről. Egyébként miért gondolná, hogy az egymást követő generációk 
száma véges? 

Többek között ezek a modellezni kívánt helyzet azon vonásai, amelyek a véges sok-
szor ismételt fogolydilemmát alkalmatlanná teszik, hogy a szituáció helyes modellje le-
gyen. így a felvonultatott - és részleteiben hibás - játékelméleti apparátus egyszersmind 
fölösleges is. 

Mindent összevetve úgy vélem, hogy a szerző rossz módszert választott mondandójá-
nak kifejtésére. Nyilvánvalóan megfontolásra érdemes közlendője van a nyugdíjrend-
szerre vonatkozóan. Ezek meggondolása során azonban homályos gondolattársításai tá-
madtak a közgazdaságtan különböző elméleteivel (a közjavak elmélete, az ismételt játé-
kok elmélete stb.) kapcsolatban, és úgy vélte, hogy e tisztázatlan asszociációk elegendők 
állításai igazolásaként. 

Tanulságos ebből a szempontból az 1. állítás bizonyítása. Némi fejtörés után ugyanis 
az olvasó sejtheti, hogy az állítás és bizonyítása valójában egy javaslatot rejt. A szerző 
alighanem azt kívánja javasolni, hogy a nyugdíjjogosultságot valamely minimális gyer-
mekszámhoz kellene kötni. A magam részéről a legkevésbé sem kívánom még érinteni 
sem azt a kérdést, hogy a javaslat helyes-e, vagy sem, pusztán kifejtésének módját tartom 
- finoman szólva - sajátosnak. A szerző ahelyett, hogy formába öntené javaslatát, meg-
fogalmaz egy állítást a csökkenő gyermekszámról, majd a bizonyításban reménytelenül 
összekeveri, hogy a gyermekek generációja közjószág vagy a nyugdíjrendszer. Ezután 
hivatkozik egyrészt Selten tételére (ennek tévességére aligha kell ismét kitérni), másrészt 
arra az Olson-tételre, amely a cikkben - mint rámutattam - legalább három különböző 
állítást jelent. 

Úgy vélem, a cikk szövegéből is kiderül, de egyébként is sejthetjük, hogy a szerzőnek 
komoly (és nem feltétlenül szívderítő) tapasztalatai vannak a nyugdíjrendszer működésé-
ről. Az ezeket hasznosító álláspontját kifejthette volna egy sodró erejű esszében, amely 
egészen más argumentációs eszköztárat használ, mint egy definíciókra, tételekre és bizo-
nyításokra épülő gondolatmenet. így valódi hangsúlyt kaphattak volna - véleményem 
szerint - fontos gondolatai, például az, hogy a politikai osztály fedezetlen ígéretei erősí-
tik az állampolgárok benyomását: a nyugdíjak nagysága nem a befizetésektől, hanem a 
politikai osztály akaratától függ. Ez a vélekedés pedig értelmessé teszi a befizetések 
minimalizálására irányuló, egyébként is fennálló törekvést. 

Egy ilyen kifejtés minden bizonnyal nagyobb hasznára lett volna mind az olvasónak, 
mind a szerzőnek, de talán még a nyugdíjrendszernek is. 
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T Ó T H J Ó Z S E F 

Működési versenyképesség és hajtóerői 
a hazai húsiparban 

A tanulmány szerzője egy új, nem paraméteres eljárás (OCRA) alkalmazási lehetősé-
geit mutatja be. A húsipar tartósnak tűnő hatékonysági és versenyképességi problé-
mái különösen indokolttá teszik, hogy új eljárás segítségével a működési versenyké-
pesség fogalmát kiterjedten értelmezve, a szakágazat élelmiszeriparon belül elfog-
lalt pozícióját, illetve a húsipari vállalatok e versenyképességi hajtóerőit elemezze.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C14, M11, M21, R30. 

A magyarországi húsipar az EU-csatlakozás kétségkívül egyik legnagyobb vesztese: 
2004-ben a külkereskedelem szerkezetében a hús és húskészítmények behozatalának 
növekedése mintegy 90 százalékponttal haladta meg a kivitel növekedését (elérve ezzel 
értékben annak mintegy 20 százalékát), s ez a trend 2005-ben is folytatódni látszik. 
Ehhez fogható, de még nagyobb mértékű változást az élőállat-külkereskedelem muta-
tott fel, ami tovább rontja a helyzet közgazdasági és agrárpolitikai megítélését (KSH 
[2005a], [2005b],). Ugyanakkor Magyarország elvitathatatlanul egyik legfontosabb gaz-
dasági érdeke, hogy vállalkozásai, iparágai és egész nemzetgazdasága olyan helyzetbe 
kerüljenek, hogy a kibővült Európai Uniónak a sokkszerűen megjelenő verseny körül-
ményei között is életképes, tartós növekedési pályát befutó, megkerülhetetlen piaci 
szereplőivé váljanak.1 

A transzparens piac mint általános jövedelem- és erőforrás-elosztó intézmény hatéko-
nyan „teszi a dolgát": az egyensúlyi árban megtérülő költségeket és jövedelmet elismeri, 
az egyensúlyt biztosító mennyiség mértékéig keresletet jelent a termék számára. Ebben a 
helyzetben az árelfogadó termelő akkor válhat versenyképessé, illetve akkor tudja ver-
senyképességi pozícióit erősíteni, ha saját költségeit úgy alakítja, hogy azok az egyensú-
lyi árban minél nagyobb mértékben elismerésre kerüljenek. 

Magyarországon az élelmiszeripar viszonylag nagy mértékben koncentrált.2 Bármennyire 

* A cikk a Nemzeti Kutatási Fejlesztési Program 2001/4/032. számú kutatási projekt keretében létreho-
zott kutatási jelentés alapján készült. 

1 Ezzel kapcsolatosan a gazdasági tevékenységek koordinátorainak minden lehetséges szinten sajátos 
feladatai adódnak. Mindenekelőtt annak tisztázása, hogy melyek azok a prioritások, amelyek érvényesítése 
a gazdasági koordináció különböző szintjein ahhoz szükséges, hogy a fenti célt hatékonyan elérhessük. Az 
élelmiszer-gazdaságban jellemzően és tartósan jelen van a piaci típusú koordináció mellett a bürokratikus 
(állami) koordináció is. Az állami koordináció versenyképessége a nemzetgazdaság szintjén értelmezhető, 
mely egyrészt szoros összefüggésben van a különféle agrárpolitikai célokhoz rendelt források felhasználási 
hatékonyságával, másrészt az effajta versenyképességi előnyöknek a nemzetközi megmérettetésben is meg 
kell nyilvánulnia. 

2 Természetesen az egyes szakágazatok jelenlegi helyzete, illetve az elmúlt évtizedben bemutatott fejlődé-
se ebben a tekintetben igen nagy eltéréseket mutat. 

Tóth József a. Budapesti Corvinus Egyetem agrárközgazdasági és vidékfejlesztési tanszékének docense. 
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is koncentrált azonban egy iparág, Magyarország nyitott gazdasága következtében mind-
egyik élelmiszer-ipari vállalatról, így a húsipar vállalatairól is megállapítható, hogy piaci 
magatartásuk tendenciájában árelfogadó. Ennek következtében a vállalatok versenyké-
pessége javításának egyik leghatékonyabb eszköze, a költségfelhasználás, illetve termék-
előállítás hatékonyságának növelése vállalaton belüli problémává válik. Figyelmünket 
arra irányítjuk, hogy milyen vizsgálattal és módszerrel lehetséges felfedni a költségfel-
használás, illetve termék-előállítás szempontjából az egyes vállalkozások, illetve ipar-
ágak gyenge pontjait. 

Az elemzés során az operációkutatási irodalomban nemrég publikált verseny képesség-
értékelési OCRA (Operational Competitiveness Ratings Analysis) módszerre támaszko-
dunk. A következő kérdésekre keressük a választ. 

- Milyen hatékonyságot mutatnak a - hazai élelmiszer-ipari szakágazatok között ki-
emelkedő szerepű - húsiparban felhasznált ráfordítások a többi élelmiszer-ipari szakága-
zathoz viszonyítva, vagyis milyen a húsipar működési versenyképessége? 

- Milyen jellemző tendenciák figyelhetők meg a húsiparon belül az egyes vállalatok 
működési versenyképessége tekintetében? 

- Milyen hajtóerők alakítják a működési versenyképességet? 
- Vajon a versenyképesebb működés együtt jár-e a profittermelő képesség növekedé-

sével a húsipari vállalatok körében? 
A fenti kérdések megválaszolása mellett egy olyan módszert szeretnénk bemutatni, 

amelynek segítségével a működési versenyképesség konzisztens vizsgálatai - különféle 
szinten és idődimenzióban - viszonylag egyszerűen végezhetők. Konkrét számításokkal 
igazoljuk a módszer hazai alkalmazhatóságát. A húsipari szakágazat vállalatainak elem-
zésekor a módszer alkalmazását kiterjesztjük a relatív OCRA mutató bevezetése révén. 

A módszer 

A működési versenyképesség mérése (OCRA) 

Az OCRA egy nem paraméteres eljárás, amely egy vállalat/üzem hatékonyságát számítja 
ki, azt, hogy a mintában szereplő többi vállalathoz viszonyítva a vállalat inputfelhasználó 
és output-előállító tevékenységei milyen működési versenyképességet mutatnak.3 

Egy vállalat versenyképességét általában azzal a relatív hatékonysággal mérik, amely 
elhelyezi őt a versenytársai sorában. Egyik lehetséges ökonometriai értékelés az, amikor 
a vállalatot az adott környezetben szereplő „legjobb gyakorlatot" felmutató vállalathoz 
hasonlítjuk. A legjobb gyakorlat azt a gyakorlatot jelenti, amely a vállalatok adott mintá-
ban szereplő csoportjára nézve egy meghatározott inputmennyiség felhasználásával a 
maximális outputot hozza létre. A mintában szereplő vállalatot úgy célszerű összehason-
lítani, hogy megvizsgáljuk: miként viszonyul az adott vállalat működése a legjobbakhoz 
képest a saját termelési lehetőségeire alapozott termelési stratégiája tükrében. A relatív 
hatékonyságon alapuló versenyelemzés összhangban áll az optimális vállalati magatartás 
közgazdasági elméletével. 

3 Az OCRA-módszer részletes leírását Parkan-Wu [1999] alapján lásd a Függelékben. 



Működési versenyképesség és hajtóerői a hazai húsiparban 745 

A vállalati versenyképesség hajtóerői4 

A versenyképesség mérésének képessége - még ha az intuitívitás, könnyű használható-
ság és megbízható információforrás hármas követelményét teljesíti is - önmagában még 
nem jelzi, hogy mire célszerű a figyelmet összpontosítani a stratégia formálása, illetve az 
operatív működés során. Ezért olyan regressziós modell alkalmazására teszünk javasla-
tot, amelynek segítségével meghatározhatjuk a vállalati stratégia, illetve az operatív me-
nedzsment hatókörébe tartozó hajtóeró'k versenyképességre gyakorolt hatását. 

A versenyképesség hajtóerői azok a tényezők, amelyeket annak érdekében változtat 
meg a vállalat, hogy ezáltal növelje termelőegységei versenyképességét. Ezeknek a dön-
téseknek és a versenyképességre gyakorolt hatásuknak a pontos ismerete a feldolgozó- és 
szolgáltatóvállalat stratégiai menedzsmentjének központi problémája. A vizsgálathoz hasz-
nált elméleti keretben arra keressük a választ, hogy mi jellemzi a vállalatok termelési 
függvénnyel kapcsolatos döntési mechanizmusait. Ez a keret mikroökonómiai magyará-
zattal szolgál arra, hogy mi okozza a különbséget az egyes feldolgozóüzemek termelé-
kenységi szintjei között. 

Az elmélet szerint megkülönböztetjük a versenyképesség strukturális és infrastrukturá-
lis hajtóerőit. 

1. Strukturális hajtóerők azok a döntések, melyek a „téglával és habarccsal" állnak 
összefüggésben. Éppen ezért - mint ahogyan az épület szerkezeti elemeit - ezeket is 
csupán hosszabb időtávon lehetséges megváltoztatni. Tipikus példája ennek az üzemmé-
ret, az üzem kapacitása vagy éppen az üzem regionális elhelyezkedése. 

2. Az infrastrukturális hajtóerők azokkal a vállalatpolitikai döntésekkel hozhatók össze-
függésbe, amelyek meghatározzák a „tégla és habarcs" felhasználásának konkrét módo-
zatát. Ezek a döntések tipikusan a termelésmenedzsment közvetlen ellenőrzése alá tartoz-
nak, és a strukturális tényzőkhöz képest viszonylag könnyű őket módosítani. Az infrast-
rukturális döntések átfogják a termelőberendezésekkel, minőséggel, innovációval, kész-
letekkel, munkaerővel és marketinggel kapcsolatos vállalatpolitikát. 

Napjainkban az élelmiszeripari termékek standardizáltsága már olyan szintet ért el, 
hogy az ár a piaci verseny meghatározó tényezőjévé vált. Az árverseny ugyanakkor 
nyomást gyakorol a vállalatokra, hogy csökkentsék költségeiket. Ebben a versenyben az 
élelmiszer-ipari cégek a piacon elsősorban az infrastrukturális döntéseik révén tudják 
csökkenteni költségeiket. Mindez azt támasztja alá, hogy a termelés hatékonysága kulcs-
fontosságú szerepet játszik az iparági versenyben. Ennek következtében a relatív működési 
versenyképesség mérése megfelelő módszer a vállalat versenyképességének bemutatására. 

Strukturális hajtóerők 

Kapacitáskihasználás. Az éghajlati és talajviszonyok mindmáig számos fontos - például 
kalászos - növény termelését bizonyos földrajzi területekre korlátozzák. E korlátok miatt 
az élelmiszer-féldolgozás igen jelentős csúcsidőszaki kihasználást igényel, míg a betaka-
rításon kívüli időszakban a kihasználtság erőteljesen csökken. Hasonló hatású az állatte-
nyésztési tevékenység - nem megfelelően tervezett és irányított - ciklikusságából fakadó 
egyenetlen kapacitáskihasználás. 

Üzemméret. A technológia adott szintje mellett az optimális üzemnagyság jelenti a 
legalacsonyabb egységköltséget. Az agrárökonómiai irodalom szerint a feldolgozóipar-

4 A modell kifejtésében elsősorban Jayanthi-Kocha-Sinha [1996]-ra támaszkodunk, kiegészítve azt a 
regionalitás mint strukturális hajtóerő bevezetésével. 
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ban a skálahozadék igen jelentős lehet. A skálahozadék nagysága ugyanakkor az iparági 
belépési korlátot is meghatározhatja, attól függően, hogy az optimumtól való eltérés 
mekkora költséggel jár együtt. Ugyanakkor a kisméretű feldolgozók azért lehetnek ver-
senyképesek, mert rugalmasan tudnak alkalmazkodni. 

Regionalitás. A vállalati versenyképességben döntő a gazdasági tevékenységek föld-
rajzi elhelyezkedése. A versenyelőnyök többsége iparáganként az országon belül csak 
néhány térséghez, sokszor egy-egy mikrorégióhoz, városhoz kapcsolódik. Ezek az elő-
nyök különösen akkor válhatnak tartóssá, ha az adott régióban elindul a gazdasági tevé-
kenységek egyfajta sűrűsödése, illetve ezek a tevékenységek bizonyos csomópontok köré 
tudnak szerveződni. 

Infrastrukturális hajtóerők 

Gépek és felszerelések magas műszaki színvonala. A hangsúly itt a megfelelő szintű kar-
bantartáson van, hiszen a jól elvégzett karbantartás kulcsfontosságú 1. az élelmiszer-
feldolgozás biztonsága és 2. a feldolgozó-, csomagoló- és anyagkezelő gépek hatékony 
kihasználása szempontjából. 

Minőségpolitika. Az olyan eljárások mint az aszeptikus feldolgozás és csomagolás, 
továbbá az élelmiszerek besugárzása a modern feldolgozóeljárások integráns részévé váltak, 
ezért a szigorú minőségellenőrzésnek hallatlanul megnőtt a szerepe. Ezeket a termékeket 
el is kell adni a piacon, ezért a fogyasztói preferenciák széles skálájára tekintettel kell 
lenni (szín, íz, összetétel, általános megjelenés, tápérték, csomagolás, eltarthatóság, 
könnyen elkészíthetőség stb.). Az élelmiszer-feldolgozó cégeknek mind külső, mind bel-
ső minőségi követelményeknek meg kell felelniük. 

Készletpolitika. A mezőgazdasági termelés szezonális jellege és a termények romlan-
dósága elkerülhetetlenné teszi a feldolgozók számára, hogy alapanyagokat és késztermé-
keket készletezzenek. A csomagolóanyagok az élelmiszer-feldolgozók számára további 
tetemes készletezési költségeket jelentenek, ugyanis a feldolgozók - annak érdekében, 
hogy termékeik szavatossági idejét megnöveljék, és csökkentsék a tárolási költségeket -
egyre újabb csomagolási technikát alkalmaznak. Ráadásul az élelmiszer-feldolgozók a 
marketingcélú termékdifferenciáláshoz különféle csomagolóanyagokat is használnak. 

Munkaerő-politika. A technológiailag jól képzett munkaerő egyre növekvő mértékben 
szükséges a gépek üzemeltetéséhez és karbantartásához. Ezért a feldolgozóvállalat elemi 
érdeke, hogy a munkaerőképzés révén befektessen a humán tőkébe annak érdekében, 
hogy versenyképes maradhasson. 

Termékpolitika. Egyetlen más iparágat sem jellemez annyira a termékburjánzás, mint 
éppen az élelmiszeripart. Az 1990-es évek elején mintegy 50 000 élelmiszer-ipari termék 
volt forgalomban világszerte, s mintegy 2500-at vezettek be évente újonnan (de ezek mint-
egy 90 százaléka nem volt sikeres). A feldolgozók számára ez azt jelenti, hogy a működés 
szintje az optimális alatt van. A széles termékválaszték és a gyártási programok gyakori 
cseréje bomlasztó és káros lehet a működésre, legalábbis rövid távon. 

Regressziós analízis 

Az OCRA-módszerrel számított relatív működési versenyképességi értékek az egyes vál-
lalatokra vonatkozóan a regressziós elemzésben a függő változót jelenítik meg. A függet-
len változók strukturális és infrastrukturális csoportját megfelelő megfigyelt, illetve proxy 
változók segítségével ragadjuk meg. 
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Y = a0 + axXx + a2X2 + a3X3 +y31Z1 + (32Z2 + £ Z 3 + p4Z4 + P5Z5 + e, 

ahol 
Y: a vállalkozás OCRA hatékonysági mutatója, 
X{: az üzemméretet kifejező mutató (például saját tőke, alkalmazottak száma stb.), 
X2: a feldolgozóvállalat kapacitáskihasználása (például tonnában kifejezett tényleges 

vágás/vágókapacitás stb.), 
Xy a regionalitást kifejező dummy változó (például megyék vagy NUTS-2 régiók), 
Z{ . a gépek, felszerelések karbantartásának intenzitását kifejező mutató (például a gé-

pek éves karbantartási költségeinek a bruttó gépértékhez viszonyított aránya stb.), 
Z2: a vállalat minőségügyre fordított ráfordításait kifejező változó (például a minőség-

ellenőrzési és laboratóriumi költségek aránya a bruttó termeléshez viszonyítva), 
Z3: a készletek nagyságát kifejező változó (például az anyag- és csomagolóanyag-kész-

letek éves átlagos állománya, illetve ezek összege), 
Z4: a munkaerő képzettségének növelésére felhasznált ráfordítást kifejező változó (pél-

dául az egy dolgozóra fordított továbbképzési idő, az órabéres dolgozók szabadságon 
kívüli hiányzásának százalékban kifejezett átlaga, valamint a túlóra százalékos átlaga 
stb.), 

Z5\ a termékinnovációt jelző változó (például a piacra bevezetett új termékek száma 
vagy termék innovációra fordított költség stb.), 

e: standard normális eloszlású véletlen változó, hibatag. 
A modellspecifikációból jól látható, hogy éles különbséget tettünk a strukturális és 

infrastrukturális változók között. A strukturális változók alakítása a stratégia feladata, 
míg az infrastrukturális változók elsősorban operatív irányítási döntések által befolyásol-
hatók. A vállalati működés hatékonysága s ezzel együtt a piaci versenyképesség e két 
irányítási szint együttműködésének harmonikus viszonyán múlik. 

OCRA-számítások 

A bemutatott működési versenyképesség mérésére szolgáló (OCRA) eljárás publikált 
alkalmazásai arról tanúskodnak, hogy a módszer egyaránt hatékonyan alkalmazható nem-
zetgazdasági, szakágazati és vállalati elemzésekhez. A jelen kutatás keretei között arra is 
törekedtünk, hogy ezt az alkalmazhatóságot hazai viszonyok között igazoljuk. Ehhez 
mindenekelőtt el kellett készítenünk egy olyan egyszerűen alkalmazható algoritmust, ami-
nek segítségével a modell leírásában szereplő sorba rendezések hatékonyan elvégezhe-
tők. Természetes előfeltételt jelentett az is, hogy a különböző alkalmazásokhoz szüksé-
ges inputfelhasználási, illetve outputgenerálási információkat összegyűjtsük, illetve rend-
szerezzük. 

Az élemiszeripar OCRA-vizsgálata a húsfeldolgozás szakágazat szempontjából 

Ebben a vizsgálatban az élelmiszeripar egyes szakágazatai jelentik a „termelőegysége-
ket". Az elemzés során az 1997-2000 közötti éveket vettük górcső alá, kilenc élelmi-
szer-ipari szakágazat (húsfeldolgozás, gyümölcs- és zöldségfeldolgozás, növényi és 
állati olaj gyártása, tejfeldolgozás, malomipari termékek és keményítő gyártása, takar-
mány gyártása, egyéb élelmiszer gyártása, italgyártás, dohánytermékek gyártása) ada-
tainak felhasználásával. Az egyes évekre vonatkozó adatokat az F1-F4. táblázatban 
foglaljuk össze. 
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Az OCRA-mutatók számításainkban kétfajta szemléletben világítanak rá egy adott szak-
ágazat (általánosabban véve pedig egy termelő egység) működési versenyképességére: 
jelezhetik az adott szakágazat többi szakágazathoz viszonyított 

- hatékonytalanságát, vagy éppen ellenkezőleg, annak 
- hatékonyságát. 
A kétfajta szemléletű mutató ugyanarra a szakágazatra vonatkozóan egymás komple-

mentere. A kettő összege ugyanis egyazon vizsgálaton (itt most éven) belül konstans. 
Értéke mindig nagyobb, mint zéró, és terjedelme arra utal, hogy milyen mértékű a szak-
ágazatok működési versenyképességében megnyilvánuló különbség az egymással való 
összehasonlításukban. 

Az eredmények értelmezéséhez szükségünk van továbbá a kalibrációs konstansok sze-
repének bemutatására. Ezek a kalkulációs tényezők olyan súlyarányok, amelyeknek a 
segítségével lehetőség nyílik az elemző, de különösen egy döntéshozó számára, hogy a 
működési versenyképesség értékelési folyamatában az inputfelhasználás, illetve output-
előállítás tényezőit a stratégiai/operatív céloknak megfelelően tegye hangsúlyossá. 

Mielőtt egy döntéshozó/elemző afelől határozna, hogy a vizsgálatban milyen súlyokat 
alkalmaz az egyes tényezőkre vonatkozóan, célszerű annak megismerése, hogy a külön-
féle költségek, illetve bevételek mekkora hányadot (s ezáltal súlyt) képviselnek az input-
felhasználási, illetve output-előállítási folyamatban. A standard OCRA-eljárás azt ajánl-
ja, hogy a kalibrációs konstansok első, kezdeti értékének válasszuk az így definiált költ-
ség-, illetve eredmény súlyokat. 

A kalibrációs konstansok lehetnek 
- azonosak, vagyis amikor a konstansok lényegében az adott (például költség-) ténye-

ző összes szakágazatra jellemző átlagos súlyát mutatják, vagy 
- különbözhetnek, vagyis amikor a konstans tényező annak a szakágazatnak az adott 

tényezőre vonatkozó súlyát veszi alapul, amelyik (a vizsgálat szemléletétől függően) a 
leghatékonyabb vagy éppenséggel a legkevésbé hatékony költségfelhasználást, illetve 
output-előállítást mutatja. 

A hatékonytalansági szemléletű OCRA-mutató alacsony értékei az adott összehasonlí-
tásban magas, míg magas értékei alacsony hatékonyságra utalnak. A hatékonysági szem-
léletű OCRA-mutatók ezzel ellentétesen jelzik a szakágazat működési versenyképessé-
gét, vagyis magas értékük hatékony, míg alacsony értékük kevésbé hatékony működésre 
enged következtetni. 

Az ismertetett OCRA-eljárással elvégeztük a megfelelő számításokat. A kapott ered-
ményeket az 1. és 2. táblázatban mutatjuk be. 

A húsipar szempontjából értelmezve és értékelve a kapott eredményeket, a következő 
megállapításokat tehetjük. 

- A húsfeldolgozási szakágazat mind a négy vizsgált évben egyértelműen hátrányban 
volt a működési versenyképesség szempontjából a vizsgált többi szakágazathoz képest. 

- A húsipar versenyhátránya igen nagy mértékűnek mondható. Nincs még egy olyan 
szakágazat, ami a többivel való összehasonlításban ekkora távolságra lenne a hozzá leg-
közelebb állótól. 

Megállapításunkat mindkét szemlélet (hatékonytalansági és hatékonysági) eredményei 
igazolják. Az eredmények konzisztensek olyan értelemben is, hogy mind az azonos, 
mind pedig a különböző kalibrációs konstansokkal végzett vizsgálat OCRA-mutatói ugyan-
arra a következtetésre vezetnek. 

Maga a számítási eljárás hoz olyan részeredményeket (mindenekelőtt a különböző 
kalibrációs konstansokkal történő kalkuláció során), aminek révén bepillantást nyerhe-
tünk a versenyképességi hátrányt okozó tényezők és az OCRA-mutató összefüggéseibe. 
Ennek során megállapíthatóvá vált, hogy a versenyképességi hátrányt a húsipar esetében 
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egyértelműen az anyagköltség felhasználásának nem kellő hatékonysága okozta. Mind a 
négy évben ugyanis erre a tényezőre vonatkozóan a legrosszabb értéket mutatta a hús-
ipar, és - bár a bevétel hatékonyság szempontjából a szakágazat helyzete viszonylag 
kedvezőnek ítélhető - ez meghatározta összesített pozícióját is. 

Az eredmények értelmezése során a következő összefüggéseket és korlátozásokat cél-
szerű szem előtt tartani. 

- Az OCRA-vizsgálat jellegéből adódóan nem termék- vagy ágazatspecifikus, hanem a 
tevékenységalapú szakágazati besorolás szerint értékel. Ennek következtében a kapott 
eredmények csak bizonyos korlátozásokkal vonatkoztathatók a hústermékek versenyké-
pességére. 

- Mindazonáltal az eredmények rámutatnak arra, hogy a húsipari szakágazat (amely a 
húsipari termékek döntő hányadának termelője) az élelmiszeripar többi szakágazatához 
képest viszonylag drágán állítja elő a termékeit, aminek közvetlen okozója az anyagkölt-
ség (benne a meghatározó hazai vágósertés-felvásárlásra fordított költség) nem megfele-
lő hatékonysága.5 

Bár a húsipari termékeket viszonylag drágán állítja elő az ipar, e termékekből a nem-
zetközi kereskedelem révén mégis komparatív előnyökhöz jutottunk, főként az ezredfor-
dulót megelőző és az azt követő néhány évben.6 Ez a körülmény arra hívja fel a figyel-
met, hogy a hazai húsipari vállalatok működésének relatív versenyképtelensége éles el-
lentétben áll az ország érdekeivel. 

A húsipari szakágazat vállalatainak OCRA-elemzése 

Az előző pontban a húsipari vállalatok működési versenyképességi hátrányaira, illetve a 
húsipari termékek kinyilvánított komparatív előnyeire tett megállapításból fakadó ellent-
mondás felveti azt a kérdést, hogy a húsipar a működés versenyképessége szempontjából 
milyen mértékben tekinthető egységesnek, illetve léteznek-e a szakágazaton belül e te-
kintetben előremutató példák. Az OCRA-eljárás alkalmazásának következő lépéseként 
ezért a húsipari szakágazathoz tartozó, kettős könyvvitelt vezető hazai vállalkozások 
elemzését végeztük el.7 

Ennek a vizsgálatnak az volt a célja, hogy karakterisztikus csoportjellemzőket és ten-
denciákat próbáljon meghatározni. Számításainkat a 2001. év adataira mutatjuk be. Eb-
ben az évben 434 húsipari vállalkozás nyújtott be mérlegbeszámolót és eredménykimutatást, 
amelyből 394 vállalkozás haladta meg az 1 millió forint összes árbevételt (az 1 millió 
forint összes árbevételt el nem ért vállalkozásokat nem szerepeltettük a vizsgálatban). Ki 
kellett szűrnünk azokat a húsipari vállalkozásokat is, amelyeknek a vizsgálat szempontjá-
ból fontos - és meglehetősen aggregált - ráfordításkategóriáiban nem találtunk legalább 
1000 forint költséget. így végül 338 vállalkozás adatait elemeztük. 

A következő ráfordítás-, illetve bevételkategóriákat alkalmaztuk: anyagjellegű ráfor-
dítások, személyi jellegű ráfordítások, értékcsökkenési leírás, egyéb ráfordítások, érté-
kesítés nettó árbevétele és egyéb bevételeinek összege. 

Az adatok elsődleges elemzése egyértelművé tette, hogy nem vizsgálhatjuk az egész 
sokaságot egyetlen halmazként. A gazdasági tevékenységek mérete, valamint az ezt ki-

5 Ez utóbbi megállapítás könnyen kapcsolatba hozható a sertéstenyésztés hatékonysági problémáival, de a 
bizonyítás, illetve az azt alátámasztó vizsgálat nem tárgya tanulmányunknak. 

6 Lásd ezzel kapcsolatban például Fertő-Hubbard [2001] és Bozsik [2004] tanulmányait. 
7 A nyilvánosan hozzáférhető mérleg- és eredménykimutatási adatbázis húsiparra vonatkozó részét vizs-

gálatunkhoz az Agrárgazdasági Kutatóintézet bocsátotta rendelkezésünkre. 
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szolgáló technológiai megoldások ugyanis olyan mértékben különböznek egymástól, hogy 
feltétlenül szükséges a vállalatok valamilyen csoportosítása. Ezt a csoportképző ismérvet 
a tevékenység méretét legjobban közelítő összes árbevételben találtuk meg. Három kate-
góriát alakítottunk ki az iparágban elfogadott szakmai konvencióknak megfelelően: 1. az 
árbevétel 100 millió forintnál kisebb, 2. az árbevétel 100 millió forint és 1 milliárd forint 
között van, 3. az árbevétel 1 milliárd forintnál nagyobb. 

A kategorizálás feltétlenül indokoltnak bizonyult azért is, mert a teljes sokaságra vo-
natkozó számításainkban a hatékonysági és hatékonytalansági OCRA-mutató együttes 
összege - mint tudjuk, ez egy adott vizsgálaton belül mindig konstans érték, és nagysága 
kifejezi a működési inputfelhasználás, illetve output-előállítás hatékonyságában egymás 
között megmutatkozó különbség terjedelmét - meghaladta a 21 ezret, ami nyilvánvalóan 

1. ábra 
OCRA-hatékonyság 

(az árbevétel 100 millió forintnál kisebb) 

2. ábra 
OCRA-hatékonyság 

(az árbevétel 100 millió forint és 1 milliárd forint között) 

1,0 
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0,0 — i 1 1—* 1 1 •—i 1 1 1 Árbevétel, 
100 200 300 400 500 600 700 800 900 1000 millió forint 

3. ábra 
OCRA-hatékonyság 

(az árbevétel 1 milliárd forintnál nagyobb) 
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értelmezhetetlenné és követhetetlenné tenné bizonyos törvényszerűségek felfedését, illet-
ve jellemzését. A három kategória szerinti OCRA-hatékonysági mutatóit összefoglalóan 
az 1-3. ábrákon mutatjuk be. 

Az ábrázolt összefüggések legfontosabb tanulságait a következőkben foglalhatjuk össze. 
1. Az árbevételi dimenzió mentén történt vizsgálat létjogosult. Az elkülönített kategó-

riák OCRA-mutatói jellegzetes sajátosságokat mutatnak a csoportok egymással való össze-
vetésében. A legszembetűnőbb sajátosság, hogy az árbevétel mint méretjellemző növeke-
désével egyre meghatározóbbá válik a vállalat működési versenyképességében a haté-
kony jelleg. Ez abból szűrhető le, hogy a trendvonalak az adott kategória maximális 
OCRA-értékéhez viszonyítva egyre magasabban helyezkednek el az árbevételi kategóri-
ák növekedésével. 

2. Ugyanakkor kategórián belül mindhárom esetben megfigyelhető az árbevétel növe-
kedésével a működési versenyképesség csökkenése. Ez határozottan érvényesül, amit 
egyértelműen jelez a lineáris trendvonalak negatív meredeksége is. Bár a jelenség nyil-
vánvalóan további kutatásokat igényel, valószínűleg egyfajta szervezési-szervezeti-koor-
dinációs probléma húzódhat meg a háttérben, hiszen a versenyképességre a méretválto-
zás leginkább a viszonylag kis méretű vállalkozások esetében hat (itt a legnagyobb a 
trend negatív meredeksége), ami ebben a kategóriában a tapasztalatok alapján többnyire 
a szervezeti alkalmazkodóképességgel van összefüggésben. 

3. Mind a legkisebb, mind a legnagyobb kategória bizonyos mértékű extrémitást mutat 
az OCRA-mutatókban. Az eredményként kapott 20-as, 30-as értékek jelzik, hogy mind-
két csoportot célszerű lenne továbbbontani az árbevétel dimenziója mentén annak érde-
kében, hogy homogénebb csoportokat alakíthassunk ki, amelyek között a működési ver-
senyképességbeli különbségek egyértelműbben vezethetők vissza a vállalati stratégia és 
irányítás közti különbségekre. 

Az OCRA-versenyképesség hajtóerői a húsiparban 

Regressziós modellünk strukturális változóiként az üzemméretet, a kapacitáskihaszná-
lást, valamint a regionalitást alkalmazzuk. Adatbázisunk az üzemméretre vonatkozóan 
tartalmazza a saját tólce nagyságát, valamint a külföldi tóTcének az ebben való részvételét, 
illetve az adott vállalkozás regionális elhelyezkedését. Nincs információnk azonban a 
kapacitáskihasználásról, így ez a változó nem került bele a modellünkbe. 

A strukturális hajtóerők egyike a regionalitás. A regionalitás lényegében véve a 
globalizáció folyamatára adott racionális és adekvát válasz a gazdaság szereplői részéről. 
A globalizációs folyamat két oldalát egyrészt az jellemzi, hogy az egész világot egyetlen 
gazdasági térként kezelő multinacionális tőke képes rendkívül rugalmasan válaszolni a 
feltételek változásaira, teljes mértékben kihasználva a tényező-, illetve termék-/szolgál-
tatáspiacok lehetőségeit. Ugyanakkor a lokális agglomerációk, a benne megvalósuló te-
vékenységek, a fellelhető szakmai kultúra és fogyasztási szokások olyan pozitív szinergi-
át biztosítanak, aminek az ilyen együttes fennállása máshol nem lelhető fel. Ez a körül-
mény a rugalmas alkalmazkodás ellen szól, s arra készteti a befektetőt, hogy ezeket a 
szinergikus versenyelőnyöket igyekezzen minél inkább kihasználni.8 

A regionalitásnak mint versenyképességi hajtóerőnek a kihasználása feltételezi a meg-
lévő versenyelőnyök egy-egy régióhoz kapcsolását, azonosítását. Ennek ismeretében 
hozható csupán olyan döntés, ami a regionális struktúra megváltoztatása révén a verseny-

8 A közgazdasági szakirodalom ezt a kettősséget „lokális-globális paradoxonként" tarja számon. 
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előnyök jobb kihasználására törekszik. A modellben a regionalitás képviseletére a NUTS-
2 régiókat használtuk. 

A strukturális változókkal kapcsolatos modellspecifikációs követelményünk az, hogy 
mind a saját tőke, mind a külföldi tőke pozitívan befolyásolja a működési versenyképes-
séget, míg a regionalitás hatása a bázishoz (ez esetben központi régióhoz) viszonyítva 
lehet pozitív is és negatív is. 

A modell által javasolt infrastrukturális változók szerepeltetéséhez adatbázisunk nem 
tartalmaz megfelelő információkat. Ezért részben olyan változókat igyekeztünk a vizsgá-
latba beemelni, amelyek e javasolt változók proxijaként foghatók fel, részben pedig to-
vábbi infrastrukturális jellegű (tehát elsősorban az operatív menedzseri döntésekhez kap-
csolható) változókat vontunk be a modellbe. így az infrastrukturális változóink listája a 
következő: 

- hosszú lejáratú kötelezettségek záróállománya, 
- rövid lejáratú kötelezettségek záróállománya, 
- ingatlanok nettó/bruttó értéke, 
- gépek, berendezések nettó/bruttó értéke, 
- kiemelt eszközök nettó/bruttó értéke.9 

Az infrastrukturális változókkal kapcsolatos modellspecifikácós megfontolásaink sze-
rint a kötelezettségek vállalása az adott piaci helyzetben10 a nagyobb termelőknél inkább 
pozitív módon hat a működési versenyképességre. Az ingatlanok, illetve eszközök nettó/ 
bruttó érték arányának növekedésétől ugyancsak a működési hatékonyság javulása vár-
ható. 

A modellek eredményeit a 3. táblázatban foglaljuk össze. A NUTS-2-es régiók refe-
renciájaként a dummy változóknál a közép-magyarországi régiót választottuk. Számítá-
sainkhoz az SPSS 9.0 verzióját használtuk. A fellépő heteroszkedaszcitás miatt a súlyo-
zott legkisebb négyzetek módszerét alkalmaztuk. Súlyként a mérlefőösszeget találtuk 
legalkalmasabbnak. 

A 3. táblázat eredményei a következőképpen értelmezhetők. 
A kisebb méretű húsfeldolgozók regionális elhelyezkedése többségében negatív irányú 

hatással van működési versenyképességükre. Egyetlen kivételt jelent az észak-alföldi 
régió (Hajdú-Bihar, Jász-Nagykun-Szolnok, Szabolcs-Szatmár-Bereg megye), amely az 
ilyen vállalkozásoknak a központi régióhoz képest kedvezőbb körülményeket nyújt. A 
saját tőke növekedésével együtt nő az OCRA hatékonysági mutató értéke is. Ugyanakkor 
ezek a vállalkozások nem képesek kihasználni ingatlanjaikat, gépeiket, hiszen a technikai 
szempontból előnyösnek ítélhető magasabb nettó/bruttó arány nem jár együtt magasabb 
hatékonysággal. 

A közepes méretű feldolgozókra szintén jellemző, hogy regionális elhelyezkedésükre 
valamelyest érzékeny a működési versenyképesség. Itt erőteljesebben és szignifikánsab-
ban mutatkozik meg a méretre utaló saját tőke és a versenyképesség közti pozitív kapcso-
lat. A gépek és egyéb ingatlanok működtetése nem mutat jellemző összefüggést a ver-
senyképességgel. A rövid lejáratú kötelezettségek záróállománya szignifikáns és negatív, 
ami jelzi, hogy az ilyen típusú eladósodottság jelentős terhet ró a vállalkozókra a piaci 
verseny során. 

9 A felsorolásból kitűnik, hogy nem szerepel benne sem a minőségpolitikára, sem a munkaerőképzésre, 
sem pedig az innovációra vonatkozó mutató. Az elméleti modellnek megfelelő adatbázis létrehozása külön 
adatgyűjtést igényelne. 

10 Az ezredfordulón a dékelet-ázsiai piaci lehetőségeink bővülése a húsipari vállalkozásokat a termelés 
bővítésére ösztönözte (elsősorban természetesen a nagyobb feldolgozókat), ami vállalhatóvá tette a további 
hitelfelvételt, ha az megtérül. 
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3. táblázat 
Az OCRA-hatékonyság regressziós modelljeinek összefoglaló táblázata 

Koefficiensek 1-100 millió forint 100-1000 millió forint 1 milliárd forint 

Konstans 33,545*** 1 713*** 19,286*** 
(7,773) (9,62) (11,27) 

NUTS-2 -12,505*** -0,278** -3,657*** 
(-2,724) (-4,54) (-3,865) 

NUTS-3 -13,866** -0,182* -0,04171 
(-2,316) (-1,855) (-0,055) 

NUTS-4 -7,9* 0,139 -1 ,6 
(-1,791) (1,437) (-1,681) 

NUTS-5 -3,107 0,05859 -0,603 
(-0,67) (0,54) (-0,525) 

NUTS-6 14,679*** 0,07234 0,854 
(4,66) (0,873) (0,899) 

NUTS-7 -5,781* 0,01697 -0,168 
(-1,759) (0,2) (-0,259) 

Saját tőke összege 0,000007766* 0,000001032*** -0,0000001681*** 
(1,852) (3,168) (-5,362) 

Külföldi/jegyzett tőke -0,006774 -0,001305 0,03268*** 
(-0,145) (-1,536) (5,314) 

Hosszú lejáratú kötelezett- -8,005E-06 9,567E-08 -0,0000009158* 
ségek záróállománya (-0,224) (0,414) (-1,907) 

Rövid lejáratú kötelezett- -0,00003156 -0,0000009464*** -0,000000599*** 
ségek záróállománya (-0,719) (-2,891) (-8,015) 

Ingatlok N/B értéke -13,763*** 0,09034 1,72 
(-5,215) (0,963) (1,094) 

Gépek N/B értéke -9,868*** 0,08898 -0,79 
(-3,433) (0,757) (-0,423) 

Kiemelt eszközök N/B értéke 5,22 -0,21 -1,544 
(0,967) (-0,992) (-0,582) 

R 0,851 0,549 0,969 
R1 0,724 0,301 0,939 

* * * Szignifikáns 1 százalékos szinten, * * szignifikáns 5 százalékos szinten, * szignifikáns 10 százalékos 
szinten, r-értékek zárójelben. 

A nagy húsfeldolgozók képesek szinte teljes mértékben függetleníteni magukat a regi-
onális elhelyezkedés körülményeitó'l. Pontosabban valószínűleg jelenlétük egy-egy tér-
ségben olyan meghatározó, illetve tevékenységi területük oly mértékben differenciált, 
hogy inputjaikat megfelelő hatékonysággal működtetik a termeléshez, és outputjaik elő-
állítása során képesek jól kihasználni a méretgazdaságosságot. A saját tőke összege mint 
infrastrukturális tényező nem várt módon negatívan befolyásolja a versenyképességet. A 
saját tőkén belül a külföldi tulajdon mértéke egyedül ebben a csoportban mutat szignifi-
káns összefüggést a versenyképességgel, ami mind a korábbi kimutatásokkal, mind pedig 
várakozásinkkal összhangban van. A csoportban mind a rövid, mind a hosszú lejáratú 
eladósodás fékezi a versenyképességet, ami felveti az esetleges kényszerhitelezés lehető-
ségét, illetve rámutat arra a problémára, hogy a nagyobb feldolgozók finanszírozási dön-
téseiket nem teljesen a piaci lehetőségek figyelembevételével vagy esetleg a szabályokat 
áthágva hozták meg. 
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4. táblázat 
Az adózás előtti eredmény regressziós modelljei 

Koefficiensek Egyesített 
adatokkal 

1-100 millió 
forint 

100-1000 millió 
forint 

1 milliárd 
forint 

Konstans -200909,7*** -4876,2** -72081,3*** -7241739,3*** 
(-3,120) (-1,998) (-6,521) (-7,334) 

NUTS-2 -53219,0 2303,0 -8278,8 -163366,8 
(-0,773) (0,934) (-1,181) (-0,732) 

NUTS-3 73046,6 3400,4 289,73 242476,1 
(1,189) (1,293) (0,052) (1,194) 

NUTS-4 84597,4 1415,1 10563,8* -851,4 
(1,379) (0,669) (1,710) (-0,004) 

NUTS-5 29721,7 1214,3 -2061,6 139307,1 
(0,468) (0,494) (-0,346) (0,657) 

NUTS-6 24082,3 7386,1*** 7304,4 12842,3 
(0,442) (2,822) (1,478) (0,073) 

NUTS-7 83241,7 725,3 4626,7 129708,3 
(1,625) (0,384) (0,912) (0,774) 

Saját tőke összege 0,0786*** 0,0707*** 0,132*** 0,140*** 
(7,662) (7,096) (4,689) (7,295) 

Külföldi/jegyzett tőke 1662,1*** -49,0 -66,6 717,5 
(2,888) (-1,619) (-1,150) (0,461) 

Hosszú lejáratú 0,314*** -0,143*** -0,064* 0,342** 
kötelezettségek (3,0) (-3,739) (-1,971) (2,008) 
záróállománya 

Ingatlok N/B értéke -36851,8 580,6 49,5 -347410,6 
(-0,834) (0,401) (0,011) (-1,611) 

Gépek N/B értéke 1024,2 1886,0 6348,9 172565,0 
(0,018) (0,964) (1,201) (0,688) 

Pénzintézetnek -3,7 _4 3*** -0,6* -0 ,5 
fizetendő kamat (-17,095) (-4,816) (-1,798) (-0,944) 

OCRA hatékonyság (%) 3215,1*** 83,9** 919 i*** 76269,8*** 
(4,646) (2,340) (7,135) (7,794) 

R 0,769 0,736 0,699 0,905 
R2 0,592 0,542 0,489 0,819 

* * * Szignifikáns 1 százalékos szinten, * * szignifikáns 5 százalékos szinten, * szignifikáns 10 százalékos 
szinten, í-értékek zárójelben. 

Az eredmények néhány következtetés megfogalmazását is lehetővé teszik. 
- A kisebb méretű húsüzemek számára a telephely földrajzi elhelyezkedése olyan adott-

ságként jelentkezik, amelynek körülményeit és feltételeit a menedzsment legfeljebb csak 
elfogadni tudja. Ez a külső meghatározottság a vállalkozás számára olyan versenyképességi 
előnyt vagy hátrányt jelent, ami rövid távon szinte változtathatatlan, és hosszú távon is csak 
a stratégia részeként alakítható. A gazdaságpolitikának ezért feltétlenül érdemes egyfajta 
kiegyenlítés irányába ható programokat megfogalmazni, ha a célrendszer segíti a különféle 
régiók gazdasági növekedését, illetve a népességmegőrző funkció kiteljesedését. 

- A külföldi működőtőke jelenléte az ágazatban pozitív hatással van a versenyképes-
ségre. Igaz ugyan, hogy ez az összefüggés mindenekelőtt a nagy feldolgozóknál jelentke-
zik, ahol arányát és méretét tekintve egyúttal meghatározó is a külföldi jelenlét. Érde-
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mesnek tűnik a nem piacszerzési célú külföldi működőtőke bevonásának gazdaságpoliti-
kai bátorítása a hússzektorban. 

- A modellek eredményeiből az is adódik, hogy a vizsgálatot célirányos adatgyűjtéssel 
érdemes lesz megismételni, hiszen számos hipotézisünk nem volt igazolható - mindenek-
előtt a megfelelő tartalmú változók megfigyelésének hiánya miatt. 

OCRA-versenyképesség és szakágazati profit 

A működési versenyképesség fenti vizsgálata - különösen az OCRA-mutató alkalmazá-
sának újszerűsége miatt - felveti a módszer verifikálásának problémáját is. Erre vonatko-
zóan érdemesnek tartjuk egy olyan vizsgálat elvégzését, amelyben igazolódhat, hogy a 
hatékony, versenyképes működés egyidejűleg eredményes is, azaz nyereséges tevékeny-
séghez vezet. Modellünket most tehát bizonyos értelemben megfordítjuk, és a fenti té-
nyezők figyelembevételével olyan regressziós modellt illesztünk, amelyben az adózás 
előtti nyereség egyik meghatározó változója az OCRA-mutató. Egészen pontosan az a 
(százalékosan kifejezett) hányad, ami a hatékonysági szemléletű OCRA-mutató és haté-
konysági és hatékonytalansági szemléletű mutatók konstans összegének hányadosaként 
adódik. Ezt a mutatót (relatív vagy százalékos OCRÁ-hatékonyság) bevezetve a három 
méretkategóriába tartozó vállalatok együttesen egy modellben is kezelhetővé, összeha-
sonlíthatóvá válnak, s egyúttal az egész szakágazatra vonatkozóan statisztikailag megala-
pozottabb összefüggések számíthatók. Az egyesített adatokkal, valamint az árbevételi 
kategóriák szerinti bontásban végzett számítások eredményeit a 4. táblázat tartalmazza. 

A 4. táblázatban foglalt eredmények teljes körű értelmezésétől itt most eltekintünk, 
mert fő célunk az OCRA-mutató alkalmazhatóságának ellenőrzése volt.11 Mindenesetre 
igazoltnak tekintjük azt a hipotézisünket, hogy az OCRA-mutató egyértelműen alkalmas 
a húsipari vállalkozások működési versenyképességének meghatározására, s a különféle 
csoportosításban végzett vizsgálatok eredményei összehasonlíthatóvá tehetők a relatív 
OCRA-mutató alkalmazásával. A működési versenyképesség mutatója mindegyik cso-
portban és az iparág egészére vonatkozóan is szignifikáns meghatározója a vállalatok 
adózás előtti eredményének - hasonlóképpen a saját tőke mutatójához, amelyben a jegy-
zett tőkén túlmenően szintetizálódnak a korábbi évek nyereségei is. Érdekesnek tűnik 
viszont az az összefüggés, hogy bár a működési versenyképesség szempontjából a nagy-
méretű vállalatok esetében szignifikáns tényező a külföldi/jegyzett tőke arány, ugyanez 
nem érvényesül a profittermelés szempontjából, vagyis a nagyobb külföldi tőkével ellá-
tott húsipari cégek 2001-ben annak ellenére nem mutattak fel nagyobb profitot, hogy 
működési versenyképességük előtte jár t a többi vállalaténak. 
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Függelék 

Az OCRA-eljárás 

Tegyük fel, hogy egy bizonyos számú termelőegység (TE) relatív működési teljesítmé-
nyét szeretnénk vizsgálni. A termelőegység a működése során különféle inputerőforráso-
kat használ, és másfajta termékeket/szolgáltatásokat bocsát ki. Tételezzük fel, hogy K 
darab termelőegység teljesítményét akarjuk mérni, amelyeket TEk, k = 1, . . . , AT jelöl. A 
termelőegységk M-féle inputerőforrást használnak fel, és H-féle terméket/szolgáltatást 
állítanak elő. Jelölje uk = (ukV . . . , u é s v̂ . = (v^, . . . , a k-adik termelőegység in-
putértékét (költségét), illetve outputértékét (bevételét). Feltesszük továbbá, hogy létezik 
a konvex, folytonosan növekvő és legalább egyszer deriválható E(uk, -\k) függvény, 
amellyel meg lehet becsülni a termelőegységek relatív működési teljesítményét az input/ 
output átalakítási folyamatban. A ft-adik termelőegységhez tartozó becslési érték úgy 
jellemzi a teljesítményt, hogy azon termelőegységek körében, amelyek esetében a telje-
sítmény kisebb, mint 77^-ban, a ¿-adik termelőegységhez tar tozó függvényér ték 
1E = E(u , —v̂ ) a legkisebb k — 1, ..., K. Ezt a következő, k — 1, ..., K-ra értelmezett 
konvex programozási modellel lehet érzékeltetni, illetve bemutatni: 

Ek = E(uk, -\k) = 
= min {E(uk, -\k): um>ukm, m = 1, ..., M; vh>vkh,h = 1, ..., H; u, v < 0} (1) 

Ek az (1) egyenletben a fc-adik termelőegység relatív működési teljesítményét mutatja. 
A matematikai programozás nyeregponttétele alkalmazható az (1) egyenlet optimalitási 
feltételének meghatározására: 

M H 
Ek-En-^bniUnm ~ ) ' "fa, + £ Pkh^nh ~ V U ) ' ^ ^ 0> K H = 1, . . . , K, (2) 

m = 1 h=\ 
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ahol az akm és fikh szorzókra igaz, hogy akm > akm > 0, (3kh > bkh > 0, k = 1, K, 
m = 1 , ..., M és h = 1, ..., H. Az akm és b^ pozitív konstansokat kalibrációs konstansok-
nak hívjuk, és azt a relatív fontosságot jelzik, amit a £-adik termelőegység az m-edik 
erőforrás, illetve fr-adik bevétel kategóriának tulajdonít. 

Igazolható, hogy létezik egy sorbarendezési eljárás (ami adekvát a fenti szélsőérték-
feladat megoldásával), amelynek során meghatározhatók az egyes termelőegységek mű-
ködési teljesítményei. Ha minden egyes termelőegység minden erőforrás-felhasználási, 
illetve bevételi kategóriának ugyanazt a fontosságot tulajdonítja, vagyis hogy ha 
k - 1, ..., K-ra = a , m- 1, ..., M, valamint b..=b.,h=l,...,H, akkor a £-adik km m 7 7 7 kn n 7 7 7 

termelőegység teljesítmény minősítése, Ek, a következő egyszerű eljárással számítható. 
a) Számítsuk ki a fc-adik termelőegység Ck erőforrás-felhasználási teljesítmény minősí-

tését az m-edik input kategóriára nézve: 

0 » = am["to, - .minK{uim}]/ m i n ^ } , m = 1 M (3) 

Összegeiket skálázzuk lineárisan a következők szerint: 

Ck = ™ m J \L C nm [ = 2 X K " -min{MfM}]/min{Mfm}-
m=1 '"' lm=l J m=1 

- mini X am [u^ - min{uim}] / min{uim} 1 (4) 

úgy, hogy a min {CJ-hoz nullát rendelünk. 

b) Számítsuk ki a &-adik termelőegység Rk bevételgenerálási teljesítmény minősítését a 
h-adik outputkategóriára nézve: 

= ^ [ . m a x { v t t } - v t t ] / min {v(Vl}, h = I, ..., H. (5) 
i=l K ¡=l,...,K 

Összegeiket skálázzuk lineárisan a következők szerint: 

H f H 1 H 

min ^Rnh\ = ^bh[max{vl7i} - v J / m m { v i h } -
tí fl=1 K[ tí J t í 

- mini £ f t „ [max{v f t }- v J / nún{vfA} 1 (6) 
h=\ 

úgy, hogy a min {7?J-hoz nullát rendelünk. 

c) Számítsuk ki a fc-adik termelőegység általános teljesítményének a minősítését a Ck és 
Rk súlyozott összegének lineáris kombinációjával a következők szerint: 

Ek = wcCk + wrRk - min {wcCn + wrRn} = 

M H 

= ["fon -min{« / m}]/min{u i m} + wrJjbh[max{vÍA} - v j /min{v,.„}-
tí t í 

{W H 1 

X ["*« - min{M. }] / min{«m} + wr £ ^ [max{v(7l} - v J / min{va} (7) ' ' T T I ' 
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úgy, hogy a min {Zs^J-hoz nullát rendelünk. A (7) egyenletben xvc és w. kalibrációs 

konstansok, amelyek az input-, illetve outputkategóriák megfelelő fontosságát jelzik. Az 
OCRA-eljárás szerint minél kisebb Ek értéke, annál jobb a k-adik termelőegység műkö-
dési versenyképessége. A legjobb teljesítménymutatóhoz a végső eljárásban a nulla érté-
ket rendeljük. 

A fenti eljárással az úgynevezett hatékonytalansági (inefficiency) szemléletű OCRA-
mutatók kalkulálhatók. Ebben a felfogásban a legjobb teljesítményt felmutató termelő-
egység kapja a legalacsonyabb (0) értéket. A sorbarendezési elvek (minimum, illetve 
maximum) következetes megfordításával ugyanakkor kalkulálható az úgynevezett haté-
konysági szemléletű OCRA-mutató is. Az eljárásrend következetessége biztosítja azt az 
összefüggést, hogy ugyanazon sokaságra (a termelőegységek ugyanazon halmazára) vo-
natkozó „hatékonytalansági" és „hatékonysági" szemléletű OCRA-mutatók összege ugyan-
azon vizsgálatban mindig konstans. 

A kalibrációs konstansok azon input-, illetve outputkategóriák relatív fontosságát mutat-
ják, amelyekhez a modellben hozzá vannak rendelve. Az eltérő kalibrációs konstansok 
használata a kalkuláció során csak akkkor vezet összehasonlítható eredményre, ha össze-
gük konstans. Ezért biztosítani kell, hogy 

Intuitív eljárás keretében először valamilyen kézzel fogható, ésszerű kezdeti értéket 
adunk a kalibrációs konstansoknak. Ebben a megközelítésben egy inputkategória megha-
tároz egy kalibrációs konstanst, amely arányos azzal a költséggel, ami ebben a kategóri-
ában felmerül. Egy bevételkategória hasonlóképpen meghatároz egy kalibrációs kons-
tanst. Tekintve, hogy a kalibrációs konstansoknak ki kell fejezni a megfelelő input-, 
illetve outputkategóriák relatív fontosságát, egy inputkategória, amelyiknek nagyobb a 
költsége, mint más kategóriáknak, relatíve nagyobb költségkalibrációs konstanssal jár 
együtt. 

Az eljárás a következő lépésekben történik. 
1. Határozzuk meg wc és w. súlyokat mint átlagos összes költség és bevétel hányadost 

a következők szerint: 

K r M Ii M H Nl / 
= 1 X"to ! + X ^ K, 

k=1 _m=1 / h=1 J_/ 
K T H If M H Nl / W, = X ï > » / 5 X + 1 > Ä K = l-Wc. (9) 

A=1 |_ h=l / h=1 j\ / 

2. Számítsuk ki a és b, kalibrációs konstansokat: 
m h 

K V / M "1 / 

a,n = X W K> m = ..., M, 
k-\ L / m=l J/ 

/I kalibrációs együttható 

M H 

1*. = = 1 - (8) 
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A. 

2 > . 
h=1 

<K, h = 1, / / . (10) 

A (10) egyenletben am-et mint az m-edik költségkategória átlagköltséghányadát, ¿^-t 
pedig mint a /z-adik bevételi kategória átlagbevétel-hányadát határoztuk meg. A (9) és 
(10) egyenlet teljesíti a (8) követelményét. Meg kell jegyezni, hogy részben annak követ-
keztében, hogy a (9) és (10) egyenletekben szereplő súlyok és konstansok skálafüggőek, 
a (3)-(7) egyenletekben leírt OCRA-eljárás néha felveti a sorrendfelcserélés problémá-
ját. Sorrendfelcserélési probléma akkor keletkezhet - és nagyon sok teljesítménymérési 
eljárással valóban együtt is jár - , ha egy vállalatot/üzemet (amelyik korábban szerepelt) 
kihagyunk az összehasonlításból. Más eljárásoknál ez a probléma igen komoly lehet. Az 
OCRA esetében azonban (tekintve, hogy a probléma akkor jelentkezik, ha olyan vállalat 
marad ki, amelyik minden költség-, illetve árbevétel-kategóriában a maximumot, illetve 
minimumot adja a megfigyelt sokaságon belül) viszonylag egyszerű a problémát orvosol-
ni: olyan vállalatot/üzemet kell meghatároznunk, amelyiknek a teljesítménye nem múl-
ható felül. 

FI. táblázat 
Az üzemi (üzleti) tevékenység bevételei és ráfordításai az élelmiszer-ipari szakágazatokban, 

1997 (millió forint) 

Szakágazat 
Értékesítés 

nettó 
árbevétele 

Egyéb 
bevételek 

Anyag-
jellegű 
ráfordí-

tások 

Személyi 
jellegű 
ráfordí-

tások 

Érték- Egyéb 
csökké- költségek 

nési és ráfordí-
leírás tások 

1. Húsfeldolgozás 
2. Gyümölcs- és 

zöldségfeldolgozás 
3. Növényi, állati olaj 

gyártása 
4. Tejfeldolgozás 
5. Malomipari termékek, 

keményítő gyártása 
6. Takarmány gyártása 
7. Egyéb élelmiszer gyártása 
8. Italgyártás 
9. Dohánytermékek gyártása 

410 205 22 684 371 987 

123 212 11 170 102 696 

56 743 1 421 413 06 
149 680 4 298 125 613 

129 365 3 158 105 606 
107 911 1 411 89 706 
243 037 6 367 17 7387 
152 363 16 870 11 1849 
44 084 4 848 28 241 

34 144 6462 27 407 

14 461 3808 14 884 

2 055 840 40 69 
13 566 2957 12 002 

9 582 3221 86 14 
6 167 1409 58 99 

32 084 8663 29 371 
18 239 9708 31 344 
4 313 1567 9 821 
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F2. táblázat 
Az üzemi (üzleti) tevékenység bevételei és ráfordításai az élelmiszer-ipari szakágazatokban, 

1997 (millió forint) 

Személyi Érték- Egyéb 
jellegű csökké- költségek 
ráfordí- nési és ráfordí-

tások leírás tások 

1. Húsfeldolgozás 467 541 25 450 412 828 43 570 8 846 38 543 
2. Gyümölcs- és 

zöldségfeldolgozás 138 808 11 126 113 434 15 902 4 375 15 663 
3. Növényi, állati olaj 

gyártása 59 618 447 45 510 2 482 995 3 707 
4. Tejfeldolgozás 181 846 10 668 162 239 15 076 3 328 14 337 
5. Malomipari termékek, 

keményítő gyártása 105 134 4 158 82 536 9 217 3 294 8 924 
6. Takarmány gyártása 131 169 2 556 108 613 8 750 1 995 7 196 
7. Egyéb élelmiszer gyártása 274 610 6 678 202 723 35 435 9 597 34 017 
8. Italgyártás 183 345 33 563 125 824 24 728 11 302 46 734 
9. Dohánytermékek gyártása 48 869 3 105 31 700 4 862 1 800 7 327 

F3. táblázat 
Az üzemi (üzleti) tevékenység bevételei és ráfordításai az élelmiszer-ipari szakágazatokban, 

1999 (millió forint) 

Értékesítés 
nettó 

árbevétele 

Anyag- Személyi Érték- Egyéb 

Szakágazat 
Értékesítés 

nettó 
árbevétele 

Egyéb jellegű jellegű csökke- költségek Szakágazat 
Értékesítés 

nettó 
árbevétele bevételek ráfordí- ráfordí- nési és ráfordí-

Értékesítés 
nettó 

árbevétele tások tások leírás tások 

1. Húsfeldolgozás 422 001 27 319 362 036 45 002 10 059 44 402 
2. Gyümölcs- és 

zöldségfeldolgozás 135 426 12 006 99 011 14 771 4 776 18 546 
3. Növényi, állati olaj 

gyártása 51 419 1 418 43 479 2 745 1 094 3 893 
4. Tejfeldolgozás 212 392 15 585 187 697 15 748 3 907 20 538 
5. Malomipari termékek, 

keményítő gyártása 107 375 4 666 81 130 10 133 3 570 7 963 
6. Takarmány gyártása 114 469 2 669 92 427 8 696 2 371 9 183 
7. Egyéb élelmiszer gyártása 299 778 8 804 213 606 39 465 12928 39 724 
8. Italgyártás 212 535 20 455 135 509 29 410 12 791 47 988 
9. Dohánytermékek gyártása 67 621 1 273 34 398 5 909 2 665 11 247 

Értékesítés p ,, 
Szakágazat nettó , . . , , A-

- l i bevetelek rafordi-arbevetele „, , tasok 
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F4. táblázat 
Az üzemi (üzleti) tevékenység bevételei és ráfordításai az élelmiszer-ipari szakágazatokban, 

2000 (millió forint) 

Értékesítés 
nettó 

árbevétele 

Anyag- Személyi Érték- Egyéb 

Szakágazat 
Értékesítés 

nettó 
árbevétele 

Egyéb jellegű jellegű csökke- költségek Szakágazat 
Értékesítés 

nettó 
árbevétele bevételek ráfordí- ráfordí- nési és ráfordí-

Értékesítés 
nettó 

árbevétele tások tások leírás tások 

1. Húsfeldolgozás 506 304 30 743 428 728 51 190 11 493 43 821 
2. Gyümölcs- és 

zöldségfeldolgozás 160 278 12 557 122 571 15 432 5 120 17 112 
3. Növényi, állati olaj 

gyártása 47 621 1 178 42 069 3 483 1 147 3 864 
4. Tejfeldolgozás 205 708 15 245 176 335 14 093 3 663 23 011 
5. Malomipari termékek, 

keményítő gyártása 127 100 4 220 96 667 10 643 3 851 8 761 
6. Takarmány gyártása 140 261 3 057 115 810 10 244 2 748 9 288 
7. Egyéb élelmiszer gyártása 344 991 9 173 239 228 42 257 13 760 44 911 
8. Italgyártás 252 049 20 359 165 621 32 702 15 205 55 491 
9. Dohánytermékek gyártása 71 237 1 960 36 375 7 273 3 000 16 343 
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M O L N Á R M Ó N I K A - F A R K A S F E R E N C 

Szimultán elszámoltathatóság és kapcsolatrendszerek 
a nonprofit szervezetek működésében 

A cikk első része áttekintést ad a nonprofit szervezetek elszámoltathatóságának kü-
lönböző megközelítéseiről és az elszámoltathatóságról folyó jó egy évtizedes nemzet-
közi vita hátteréről. Ennek során sajátos megvilágításba kerül a megbízó-ügynök el-
méletben, a kivonulás-tiltakozás jelenségben meglévő kettősség. A cikk második része 
feltárja a nonprofit elszámoltathatósági kapcsolatrendszert, elemzi annak szereplőit. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: L30, M14. 

A nonprofit elszámoltathatóság az új évezred menedzsmentgondolkodásának egyik köz-
ponti fogalma, és egyre több elképzelés születik alkalmazhatóságával és annak módjaival 
kapcsolatban. A nonprofit szervezetek világa, az üzleti élet egészéhez hasonlóan, dina-
mikus, sőt olykor drámai változásoknak van kitéve, amely megköveteli a szervezetektől, 
hogy újragondolják és újrafogalmazzák tevékenységi köreiket és azok végrehajtásának 
módját. Az átalakulási folyamat zászlaján számos jelmondatot láthatunk: vállalkozói szel-
lem, teljesítményértékelés, elszámoltathatóság és átláthatóság, felelős kormányzás, adaptív 
kapacitásbővítés - vagy akár az „üzleti" nonprofit szemlélet kialakítása is. A nonprofit 
szervezetek ilyen és hasonló kihívásokkal találják szembe magukat, és az egyes ágazatok 
vezetőinek új utakat kell felfedezniük, új módszereket kell kimunkálniuk, hogy megfele-
lő válaszokat adhassanak e kihívásokra. 

Az elszámoltathatóság a gyakorlatban számos formát ölthet: lehet belső vagy külső, 
formális vagy informális, vertikális vagy horizontális, lentről felfelé vagy felülről lefelé 
irányuló. Alkalmazhatósága széleskörűen megalapozott, a kérdés tehát, hogy az eredmé-
nyes elszámoltathatóság érdekében hol jelöljük ki, valamint hova rendeljük a döntési 
felelősségeket, hogyan alakítsuk ki a beszámoltathatóság és a végrehajtás hatékony me-
chanizmusait, és hogyan rangsoroljuk a többszörös elszámoltathatóság egyes fokozatait. 

írásunkban bemutatjuk a nonprofit elszámoltathatóság fogalmának különböző megkö-
zelítéseit, illetve alkalmazási területeit, különös tekintettel a nonprofit szervezetek elszá-
moltathatósági kapcsolatrendszerének visszásságaira. A nonprofit világ nagy kihívása, 
hogy elszakadjon az elszámoltathatóság anomáliaként való kezelésétől, és egyfajta nor-
maként átvegye, működésébe beépítse az elszámoltathatóságot (Newell-Bellour [2002]). 
Fontos tehát, hogy kritikusan megvizsgáljuk az elszámoltathatóság különböző felfogásait 
és alkalmazási területeit a nonprofit szervezetek körében, felhasználva a profitorientált és 
kormányzati szervezetek ide vonatkozó gyakorlatát. Szükséges is, hiszen a világszerve-
zetek szinte korlátlan hatalommal bírnak, de szinte semmilyen felelősséggel sem tartoz-
nak ezért; közel olyan hatalmasak mint az államok, ám kevésbé elszámoltathatók (.Newell 

Molnár Mónika, Pécsi Egyetem, Közgazdaságtudományi Kar. 
Farkas Ferenc, Pécsi Egyetem, Közgazdaságtudományi Kar. 
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[2000]). írásunkban felvázolunk egy lehetséges keretet, amelynek segítségével a nonprofit 
szervezetek elszámoltathatósági kapcsolatrendszere kézzelfoghatóvá válik, és ezáltal alap-
jául szolgálhat a különféle elszámoltathatósági megközelítések egységesítésének. 

Az elszámoltathatósági vita háttere 

A nonprofit elszámoltathatóság feletti vita megértéséhez fontos kitérnünk és megvizsgál-
nunk a kormányzás, a demokrácia és a közösségi részvétel alapvető tendenciáit és azok-
ban a közelmúltban bekövetkezett változásokat. Amikor a The Economist először tette fel 
a mára oly népszerűvé vált kérdést: „Ki felügyeli a gondviselőket?", akkor végérvénye-
sen ráirányította a figyelmet a civil és társadalmi-szociális szervezetek és mozgalmak 
nagymértékben átalakult politikai és társadalmi megítélésére. A „gondviselők", vagyis a 
közérdeket képviselő nonprofit szervezetek, a polgári demokráciák túlnyomó többségé-
ben olyan megnövekedett szerepvállalásra és befolyásra tettek szert, amely egyedülálló a 
szektor fennállása óta. Hatalmas és befolyásos politikai szereplőkké váltak tehát, ám 
mindez olyan viszonyok között zajlik, amikor a társadalmi bizalom a gazdaság más sze-
replői és intézményeivel szemben is erőteljesen megingott. 

Ha jobban meg akarjuk érteni a civil társadalmi szervezetek előtt álló kihívásokat, 
akkor három fő területet kell kiemelnünk. Először is meg kell említenünk a kormányzás 
megítélésében bekövetkezett jelentős változásokat. A „kormányzás" napjainkban már 
nemcsak a kormányok kizárólagos territóriuma, hiszen egyre nagyobb mértékben érvé-
nyesül a különböző politikai szereplők és érintettek akarata is. Természetesen még min-
dig a kormányok tekinthetők a kormányzó hatalom fő birtokosainak, ám egyre több mód 
adódik az állampolgárok számára a döntéshozatalban való aktív részvételre, a mindenna-
pi életüket érintő politikai irányelvek és döntések befolyásolására. 

A növekvő társadalmi részvétel a kormányzásban nem feltétlenül a hagyományos és már 
hosszú idő óta működő csatornákon keresztül történik. A második kérdéskör a nonprofit 
szektor elszámoltathatóságával kapcsolatos: az úgynevezett demokratikus veszteség a poli-
tikai és társadalmi intézmények és képviseletek nemzeti és nemzetközi színterén (Naidoo 
[2003]). Ez a demokratikus veszteség egyrészt az egyéni érdekek politikai érvényre juttatá-
sa során alakulhat ki, másrészt a nem demokratikus és nem elszámoltatható nemzetközi 
szervezetek térhódításával a kormányzás területén is megjelenik (lásd például Világbank, 
IMF, WTO, EU). A világ számos országában végzett felmérések a politikai intézmények-
kel és a demokratikus folyamatokkal szembeni bizalom megingásáról tudósítanak. 

Végül, ennek az „össztársadalmi kiábrándultságnak" nemcsak kormányzati intézmé-
nyek a tárgyai, hanem ugyanúgy számos nonprofit, civil társadalmi szervezet, közszol-
gáltató vállalat és az üzleti élet jó néhány szereplője is. Általánosságban tehát a szerveze-
tek legitimitásának megkérdőjelezéséről beszélhetünk, amelyhez hozzájárultak az elmúlt 
időszak botrányai és leleplező vizsgálatai akár a profitorientált, akár a nonprofit vagy 
akár a kormányzati szektorról legyen is szó. Az intézmények működésük legitimitását 
már nem tekinthetik magától értetődőnek, folyamatosan bizonyítaniuk kell azt, amihez 
elengedhetetlen tevékenységeik elszámoltathatósága. 

A nonprofit szervezetek és az elszámoltathatóság 

Az elszámoltathatóság rendkívül komplex és ellentmondásos fogalom. Edwards-Hulme 
[1996] (221. o.) úgy definiálja az elszámoltathatóságot, mint „az egyének és szervezetek 
azon beszámolási eszközeit az általuk elismert hatóság számára, amelyekkel felelősségre 
vonhatók a tevékenységeik végzésével kapcsolatban". Világbanki és a nem kormányzati 
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szervekkel folytatott elemzéseik alapján Fox-Brown [1998] az elszámoltathatóságot mint 
folyamatot definiálja, amelynek során a szervezetek felelősségre vonhatók tevékenysége-
ikért. Cornwall-Lucas-Pasteur [2000] (3. o.) az elszámoltathatóságot a mások általi 
„felelősségre vonhatóság" mellett a „saját önkéntes felelősségvállalást és felelősségteljes 
cselekvést" is magában foglaló fogalomként definiálják. Ezáltal az elszámoltathatóság 
nemcsak mint reaktív válasz, hanem mint proaktív válaszadási képesség jelenik meg, 
biztosítva a társadalmi felelősségvállalás kívánalmainak kielégítését. 

A nonprofit elszámoltathatóság komplex és ellentmondásos természetéből fakadóan 
számos tudományos megközelítés született a téma mélyrehatóbb elemzésére vonatkozó-
an. Megemlítjük az elszámoltathatósággal kapcsolatos jogi megközelítéseket (Chisolm 
[1995], Balda [1994]), vagy akár a nyilvános választás (Mueller [1989], Olson 1997]) és 
a társadalmi választás teóriáit (Arrow [1963], Bogart [1995]). 

A megbízó-megbízott (principal-agent) megközelítés számos problémát azonosít. Az esetek 
egy részében a megbízók elképzelései és érdekei nem feleltethetők meg teljes mértékben a 
megbízottak érdekeinek. A nonprofit szervezetek elszámoltathatóságának tekintetében ez 
azt jelenti, hogy az adományozók érdekeinek hangsúlyos képviselete eltérítheti a szerveze-
tet saját küldetésének és céljainak kiteljesítésétől. Egy másik ugyancsak lényeges probléma 
az elszámoltathatóság mechanizmusainak megítélésében rejlik (Fry [1995]): lényeges kér-
dés, hogy a nonprofit szervezetek szoros ellenőrzés közepette vagy az önállóságra felhatal-
mazva - „szabad kezet" kapva - végzik tevékenységüket. A megbízó-ügynök elmélet 
nagyrészt az ügynökök/megbízottak viselkedésével kapcsolatos követelményeket fogalmaz 
meg, míg a megbízókkal csak érintőlegesen foglalkozik (McDonald [1997]). A gyakorlat 
azonban azt mutatja, hogy a megbízók igencsak erőteljesen befolyásolják „ügynökszerve-
zeteik" viselkedését, ami komoly hatással van a szervezeti teljesítményekre és kimenetekre 
is. S végül, az üzleti élet szervezeteivel ellentétben, amelyek szinte kizárólagosan csak a 
tulajdonosaik felé tartoznak elszámoltathatósággal, a nonprofit szervezetek egyszerre több-
féle megbízóval szemben elszámoltathatók: adományozók, irányítótestületek, ügyfelek, a 
társadalom, szerződéses ügynökségek stb. (Bogart [1995]). 

Egy másfajta megközelítésben Najam [1996] a nem kormányzati nonprofit szervezetek 
tekintetében a következő szereplőket azonosítja az elszámoltathatóság szempontjából: 1. 
pártfogók, 2. ügyfelek és 3. maga a szervezet. 

1. A pártfogói típusú nem kormányzati nonprofit szervezetet a felfelé irányuló elszá-
moltathatóság jellemzi (Edwards-Hulme [1996]), tevékenysége általában az alapítói, 
adományozói és kormányzati kapcsolatokra irányul, és „a meghatározott pénzösszegek 
kijelölt célokra történő diszpozícióját méri" (Najam [199] 342. o.). 

2. Az ügyféltípusú nem kormányzati nonprofit szervezetek elszámoltathatósága pedig 
elsősorban azon csoportokra vonatkozik, amelyeknek nyújtják a szolgáltatást - ez magá-
ban foglalhat a tágabb közösséget vagy régiót is, amelyekre a program közvetett módon 
kihat (lefelé irányuló elszámoltathatóság - Edwards és Hulme [1996]). 

3. Az elszámoltathatóság a nem kormányzati nonprofit szervezetre önmagára vonat-
kozik. Ez az úgynevezett belső elszámoltathatóság a nem kormányzati nonprofit szerve-
zetek azon felelősségére utal, amely a feladat követésére és a személyzetre - döntésho-
zókra és programok gyakorlati megvalósítóira egyaránt - vonatkozik. 

Az elszámoltathatóság e sokoldalú és gyakran egymással versengő területei még bo-
nyolultabbá válhatnak, amennyiben a nonprofit szervezetek szerződéses kapcsolatrend-
szereket működtetnek külföldi adományozókkal, helyi kormányzatokkal vagy multinaci-
onális szervezetekkel (Meyer [1999]). Habár a különféle megbízók érdekei nem feltétle-
nül állnak szemben egymással - sőt akár egybe is eshetnek bizonyos mértékig - , ám 
bárminemű konfliktus vagy érdekellentét arra késztetheti a nonprofit szervezeteket, hogy 
folyamatosan változtassanak és az adott helyzetnek „megfelelően" informáljanak elszá-
moltathatóságukról, avagy módosítsák küldetésüket. 
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Hogyan foglalható össze a nonprofit szervezetek heterogén világában az elszámoltat-
hatósággal kapcsolatos sokféle megközelítés? Először is, a kívülről jövő kezdeményezé-
sek, mint például a különféle törvénykezések, működési előírások és beszámolási kötele-
zettségek csak egyfelől közelítik az elszámoltathatóságot (Ebrahim [2003b]). A törvényi 
előírások és szabályozások önmagukban nem elegendők, azok az elszámoltathatóság szem-
pontjából csak egyfajta általános szervezeti működési és viselkedési minimumszintet je-
lölnek ki, és nem alkalmasak az elszámoltathatóság internalizálására. Legalább ilyen fonto-
sak tehát a nonprofit szervezetek elszámoltathatósággal kapcsolatos belső folyamatai, mint 
például a szervezet- és teljesítményértékelési rendszerek, a belső szervezeti-működési sza-
bályzatok vagy akár a részvételen alapuló döntéshozatal gyakorlata is. (E folyamatokról 
lásd részletesen például Bozzo [2000], Buckmaster [1999], Ebrahim [2003a], [2003b], 
Fine-Thayer-Coghlan [2000], Quarter-Richmond [2001], Riddel [1999], Sawhill-
Williamson [2001], Tassie-Murray-Cutt [1998], Walker-Grossman [1999]). 

Másrészt, a nonprofit szervezetek elszámoltathatóságának kérdésköre túlmutat a meg-
bízó-ügynök problémán, hiszen a nonprofit szervezetek tevékenységét nemcsak a sokré-
tű megbízói érdekek befolyásolják, hanem saját küldetésük és értékeik is. A nonprofit 
szervezetek számára küldetési nyilatkozataik rendkívüli fontosak, és egyfajta kiinduló-
pontul szolgálnak belső elszámoltathatósági rendszereik kiépítésében is (Lawry [1995]). 
Az érintettek belső motiváltsága az elszámoltathatóság etikai és értékalapú dimenzióját 
adja. Más megközelítésben, az elszámoltathatóság egyszerre külső és belső folyamatok 
összessége, vagy ahogy Fry [1995] definiálja, a nonprofit elszámoltathatóság a külső 
felügyelet és a „vélt felelősségvállalás" ötvözete. A nonprofit szervezetek elszámoltatha-
tósága bonyolult viszonyrendszerben és kizárólag a szervezetek és környezetük kölcsön-
hatásainak kontextusában értelmezhető (.Ebrahim [2003a]). 

A nonprofit elszámoltathatósági kapcsolatrendszer 

Az elszámoltathatóság viszonyrendszerének összefoglalása az 1. ábrán látható. Az átlátha-
tóság érdekében a nonprofit szervezetek külső környezetét három fő csoporttal definiálhat-
juk: 1. adományozók, amelybe beletartoznak az alapítók, nyilvános szervek, közképvisele-
tek, magán- és szervezeti adományozók, nemzetközi szervezetek és más nonprofit szerve-
zetek (támogatóként); 2. nonprofit szektor felügyelete, ideértve a kormányzati szerveket és 
más olyan felügyeleti szerveket, amelyek működési szabályzatokat és standardokat hatá-
roznak meg az adott nonprofit szektor számára; 3. ügyfelek és a közösség: az egyes prog-
ramok kedvezményezettjei, szolgáltatások élvezői (akik elképzelhető, hogy fizetnek is a 
szolgáltatásokért), és a tágabb értelemben vett közösség tagjai, akiket közvetlenül ugyan 
nem érintenek az egyes programok, viszont közvetett módon hatással lehetnek rájuk. 

Az ábrán látható nyilak mindig a megbízók felé mutatnak a megbízottak felől kiindulva. 
A megbízó-megbízott kapcsolatrendszert tovább bonyolítja, hogy az egyes kapcsolatpá-
rokban a nonprofit szervezet mind megbízotti, mind megbízói szerepet is betölthet. A 
domináns kapcsolat irányát a meglévő elszámoltathatósági mechanizmusok jellege határoz-
za meg. így a fekete nyilak az ábrán a domináns kapcsolatok irányába mutatnak, míg a 
szürke nyilak jelölik a kevésbé meghatározó, gyengébb kapcsolatpárokat. Az adományozók 
és a nonprofit szervezetek kapcsolatait vizsgálva, egyértelműen meghatározható az egyes 
nyilak iránya. Részletesebb magyarázatra szorul viszont azon mechanizmusok meghatáro-
zása, amelyek lehetővé teszik a nonprofit szervezetek számára, hogy megbízottból „megbí-
zóvá" alakulva, elszámoltathassák adományozóikat. Az esetek többségében erre kétféle 
eszköz áll rendelkezésükre: a kivonulás vagy a tiltakozás (Hirschman [1995]). Kiléphetnek 
a kapcsolatból a felkínált források elfogadásának visszautasításával, vagy felszólalhatnak 
és megpróbálhatják „saját" érdekeiket érvényesíteni adományozóikéval szemben. Habár 
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1. ábra 
Nonprofit elszámoltathatósági kapcsolatrendszer 

találhatunk példákat arra, hogy a nonprofit szervezetek ténylegesen sikerre tudták vinni 
érdekérvényesítő törekvéseiket adományozóik „kihívásával", ám ez csak akkor valószínű-
síthető, ha a szervezetnek más forrásokból is származnak bevételei. Ellenkező esetben akár 
öngyilkos kísérletnek is minősíthető egy ilyen radikális lépés megtétele. A kapcsolat lénye-
gi elemeit vizsgálva tehát elsősorban az adományozói mint megbízói kontroll eszközei 
dominálnak az elszámoltathatóság kapcsolatrendszerében: a jövőbeli források biztosítása, 
illetve a beszámolók és egyéb értékelő jelentések elkészítése. 

A kapcsolatrendszer egy kicsit bonyolultabbá válik a nonprofit szektor és felügyele-
tének viszonyait tekintve. A nonprofit szervezeteket érintő törvényi szabályozások és 
információszolgáltatásra vonatkozó előírások egyfajta minimális szintű átláthatóságot kö-
vetelnek meg a szervezetektől. Ebben a megközelítésben a nonprofit szervezetek megbí-
zottként funkcionálnak az elszámoltathatósági kapcsolatrendszerben, amelyben a társa-
dalom érdekei a domináns faktorok. 

A nonprofit szektor szabályozóinak egy másik csoportját a nonprofit szervezetek és 
hálózataik által kialakított standardok és működési szabályzatok alkotják. Ezáltal a nonprofit 
szervezetek már nemcsak egy külső hatóság megbízottai, a szektor egészére vonatkozó 
standardok és szabályozók kialakításával ugyanis önmaguk és szektoruk megbízóivá vál-
nak. Bár ilyen standardok és szabályozók kialakítása a világ jó néhány szervezete által 
már megtörtént, ezek alkalmazása azonban még korántsem tekinthető általánosnak és 
egységesnek.1 Ehhez kapcsolódóan az egyes információs hálózatok és adatbázisrendsze-

1 Nonprofit elszámoltathatósági standardokra példa az Egyesült Államokban az American Council for 
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rek is hozzájárulnak a nonprofit szervezetek elszámoltathatóságának erősítéséhez és a 
szektor átláthatóságának növeléséhez azáltal, hogy a nonprofit szektor intézményeire 
vonatkozó információkat mindenki számára hozzáférhetővé teszik.2 Röviden tehát azt 
mondhatjuk, hogy a nonprofit szervezetek és a szektort felügyelő intézmények elszámol-
tathatósági kapcsolatrendszerében a nonprofit szervezetek egyrészt mint a társadalom és 
a kormányzat megbízottai (a kívülről meghatározott törvények és előírások által), más-
részt mint a nonprofit szektor kollektív megbízói (önkéntes működési szabályzatok és 
standardok által) helyezhetők el. 

A nonprofit szervezetek heterogén elszámoltathatósági kapcsolatrendszerének harma-
dik csoportjába az ügyfelekkel és a közösséggel kialakított kapcsolatok sorolhatók. Akár-
csak az adományozók esetében, a domináns kapcsolatok iránya itt is egyértelműen meg-
határozható (az erőforrás-elosztás és -átcsoportosítás aszimmetrikus viszonyrendszerben). 
Vannak nonprofit szervezetek, amelyek a szolgáltatásoknak egy előre meghatározott körét 
(oktatás, szociális kérdések, egészségbiztosítás, lakáskérdés, vidékfejlesztés stb.) nyújt-
ják az érintettek számára. Amíg az érintettek (a „kedvezményezettek") érdekei meg-
egyeznek a nonprofit szervezetek érdekeivel, addig a szolgáltatás nyújtásának és elfoga-
dásának rendszere konfliktusmentes. Abban az esetben azonban, ha az ügyfelek a szol-
gáltatás minőségével nem elégedettek maradéktalanul, saját érdekeik érvényesítésére vi-
szonylag korlátozottak az eszközeik: elutasíthatják a szolgáltatást (kilépés) vagy hangot 
adhatnak kifogásaiknak (tiltakozás), ám. azok tényleges érvényesítésére szűk mozgástér 
áll a rendelkezésükre. A nonprofit szervezetek ezzel szemben domináns pozíciót képvi-
selnek, hiszen megtagadhatják a szolgáltatás nyújtását, és elállhatnak a jövőre vonatkozó 
programok megvalósításától. Ezen felül - általában az adományozók kérésére - a közös-
ségi együttműködés és a feladatok teljesítése szoros felügyelet alatt zajlik (monitoring), a 
szolgáltatásnyújtás zavartalansága érdekében. Ilyen feltételek megléte mellett a nonprofit 
szervezetek elsősorban mint megbízók, a közösség tagjai pedig mint a szolgáltatásokat 
élvező megbízottak értelmezhetők. 

Összegezve: az elszámoltathatóság a rendszer szereplőinek kompetitív magatartásával 
jellemezhető (Lindenberg-Bryant [2001]). A domináns pozíció kialakításában a kapcsolat-
rendszert működtető elszámoltathatósági mechanizmusok játszanak meghatározó szerepet. 

Vita a nonprofit szervezetek elszámoltathatóságáról 

A nonprofit szervezetek és más civil csoportok szerepe az elmúlt évtizedben hirtelen kez-
dett növekedni, a folyamat napjainkra teljesedett ki. A nonprofit szervezetek viszonylag 
szabályozatlan keretek között folytathatják a működésüket. Bár bizonyos lépéseket már meg-
tettek a nonprofit szektor a működésének szorosabb felügyeletére és erőteljesebb szabályo-
zására, az még jelentősen elmarad az üzleti szervezetek és a kormányzatok felügyeletétől. 

Néhány nagyobb transznacionális nonprofit szervezettel kapcsolatos botrány is a fel-
hívta a figyelmet az - addig „érinthetetlennek" tartott - civil szféra szabályozásának 
kérdésére. Nemcsak a nagyközönség kérdőjelezte meg a meglévő elszámoltathatósági 

Voluntary Action (InterAction) és a Better Business Bureau's Wise Giving Alliance kezdeményezései, az 
Egyesült Királyságban az AccountAbility Institute of Social and Ethical Accountability AA1000-es rendsze-
re, Kanadában a Canadian Council for International Coopeartion sztenderdjei, Ázsiában a Fülöp-szigeteki 
Philippine Council for NGO Certification tanúsítványa, vagy a Nemzetközi Vöröskereszt Red Crescent 
Movement and NGOs in Disaster Relief sztenderdjei, hogy megemlítsünk néhányat (Ebrahim [2003a]; Schweitz 
[2001). 

2 Ilyen rendszer például az amerikai GuideStar Web, amely az IRS (International Revenue Service) által 
nyilvántartott közel 850 000 nonprofit szervezetről szolgáltat adatokat (www.guidestar.org). 
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mechanizmusok alkalmasságát, hanem az érintett nonprofit intézmények maguk is kez-
deményezték az elszámoltathatóságot biztosító folyamatok és módszerek tökéletesítését. 

Ahogy a nonprofit szektor méreteit tekintve megnövekedett, úgy erősödött vele befo-
lyása és annak hatóköre is. Míg annak idején a civil szervezetek elsősorban a zavartalan 
szolgáltatásokért tartoztak felelősséggel, addig napjainkra már tevékenységeik között 
megtaláljuk a képviseleti és lobbizási tevékenységeket is.3 A nonprofit szervezetek 
megnövekedett politikai szerepvállalására számos politikai aktor egyfajta kihívásként te-
kint. A nonprofit szervezetek és a civil társadalom legitimitására és elszámoltathatóságá-
ra vonatkozó kérdéskör lényegét tekintve nemcsak gazdasági, hanem politikai eredetű is. 
A válasznak azonban, a lehetőségekhez mérten, meg kell maradnia „tisztán" gazdasági 
jellegűnek. A már kialakított elszámoltathatósági mechanizmusok és standardok ebbe az 
irányba mutatnak, és hűen tükrözik a nonprofit szervezetek elkötelezettségét a küldetése-
ikkel összhangban álló elszámoltathatósági folyamatok működtetésére. 

* 

A nonprofit szervezetek elszámoltathatósága, mint láthattuk, a gyakorlatban számos for-
mát ölthet; lehet belső vagy külső, formális vagy informális, vertikális vagy horizontális, 
lentről felfelé vagy felülről lefelé irányuló. Megvizsgáltuk a nonprofit elszámoltatható-
ság egyes felfogásait és területeit és felvázoltunk egy lehetséges keretet, amelynek segít-
ségével a nonprofit szervezetek elszámoltathatósági kapcsolatrendszere alapját képezheti 
a különféle elszámoltathatósági megközelítések egységesítésének. A témát érintő szak-
mai párbeszédek fókuszában még mindig csak a fogalom ellentmondásos természete és 
alkalmazhatóságának problémái állnak. Hogyan lehet elszámoltatható az a szervezet, 
amelyet köldökzsinór köt a kormányzati szervekhez, önkormányzatokhoz? Hogyan kell 
az elszámoltathatóságot értelmezni, ha egy szervezet aktivizálódása kapcsán messze túl-
haladja saját szervezeti kereteit, és olyanokat is képvisel, akik erre nem adták meg felha-
talmazásukat? Mi lesz ilyen esetben az „igazodási standard"? Függetlenség vagy tevé-
kenység - sokszor ebben az ellentétpárban ölt testet a szervezet dilemmája. A gyakorlati 
kihívások azonban ennél többet követelnek meg: a már meglévő nonprofit elszámoltatha-
tósági mechanizmusok és standardok összehasonlító elemzését és azok alapján egy uni-
verzálisnak tekinthető elszámoltathatósági rendszer kialakítását. Amíg ez nem jön létre, 
addig a nonprofit szervezetek elszámoltathatósága csakis ad hoc és önkényes módon 
valósítható meg, és kiváló támadási felületet biztosít a szektor bírálóinak. 
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KÖNYVISMERTETÉS 
Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. július-augusztus (771-779. o.) 

Választások és vonzások 

Kornai János: A gondolat erejével. Rendhagyó önéletrajz 
Osiris Kiadó, Budapest, 2005, 426. oldal 

Aurelius Augustinus, az antik és a keresztény kultúra határmezsgyéjén élt gondolkodó, 
Hippo város püspöke máig gyakran idézett Vallomásaiban különleges helye és súlya van 
az emlékezésnek: „És megérkezem emlékezetem térségeihez és ágas-bogas sátortáborá-
hoz, ahol számlálhatatlan sok kincs rejtó'zik...." - írja Az emlékezet hatalma című feje-
zetben. „Az emlékezet mindent megőriz fajtája szerint csoportosítottan. Minden a neki 
megfelelő ajtón surran beléje... Minden a maga útján jut bele, és ott elhelyezkedik... 
Különböztetek a liliom és az ibolya illata között, bár nem szagolok semmit. Többre be-
csülöm a mézet, mint a mustot, a göröngyösnél a simát... bár valójában semmit sem 
ízlelek és tapintok. Belül cselekszem mindezt, emlékezetem roppant csarnokában... Ta-
lálkozok itt magammal is. Emlékezem, hogy mit, mikor és merre cselekedtem, és milyen 
érzés kísérte cselekvésemet... Nem az égboltozat útjait kémlelem, nem a csillagok távol-
ságát méregetem... Magamat fürkészem én az emlékező lélek." (Augustinus [1987] 287-
289. o.; kiemelések tőlem - Sz. K.) 

* 

Kornai János nemrég megjelent, és máris nagy visszhangot kiváltó önéletrajzi írása több 
ok miatt is Aurelius Augustinus Vallomásait idézi fel az olvasóban. Akárcsak a filozófus 
Ágoston, az Anti-Equilibrium és a Szocialista rendszer szerzője is két világ határán él. 
Az utolsó antik és egyben az első keresztény gondolkodóhoz hasonlóan, aki ugyanazzal 
a kíváncsisággal és módszerességgel elemzi önmagát, mint az anyagot, az időt vagy a 
szabad akaratot, Kornai János is ugyanolyan analitikus eltökéltséggel írja le Kornai Já-
nost, mint a puha költségvetési korlátot vagy éppen a transzformációs visszaesést. Min-
den egyes jelző aggályos mérlegelésével megformált mondatai ezúttal nem a kelet-euró-
pai gazdaságról, hanem - a legkisebb stílustörés és stílusváltás nélkül - önmagáról szól-
nak. Önéletrajzi írásának anyagát is úgy gyűjtötte össze a Hiány szerzője, ahogyan a 
tudományos művekét szokás: „Naplót sohasem vezettem - írja. - Viszont amióta főhiva-
tásszerű kutató lettem, eltettem számos jegyzetemet, amelyet kutatás közben fogalmaz-
tam, elraktároztam sokféle dokumentumot. Ezeket jól áttekinthető formában sok száz 
sorszámozott dossziéban, katalogizálva őriztem meg. Jórészt elraktam mind a hozzám kül-
dött leveleket, mind pedig saját leveleim másolatát. ... Saját dokumentumgyűjteményem 
anyagát kiegészítette a különböző közlevéltárakban végzett kutatás, ahol munkatársaimmal 
együtt sok érdekes információra bukkantunk." (17. o. kiemelések tőlem - Sz. K.) 

Szinte fel sem tűnik a könyvben, hogy hol vált át a szerző az életrajzról a szellemrajz-
ra, a szubjektumról az objektumra, a reflexióról a valóságra. Észrevétlenül csúszik át 
Kornai János a személyes epizódokról - amelyek egy-egy emblematikus írás kiadását 
megelőzték - magára a műre. Az átmenet az egyik tárgyról a másikra azért maradhat 
sima, mert a szögesen elütő tárgyak leírásának módszere azonos. Nem lágyul el a hang a 
személyességtől, nem lankad a kutatói kíváncsiság az elvben a legmélyebben ismert té-
mára: önmagára áttérve, nem lesz anekdotikus az elbeszélés. írása nem csillapítja az 
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intimitásokra éhes közönség kíváncsiságát, idézzen fel gyermekkori epizódot vagy drá-
mai jelenetet az ötvenes évek politikai jégzajlásban. Az intimitást keresőknek meg kell 
elégedniük egy félmosollyal a kötet végén szereplő fotók valamelyikén, amely többet 
árul el a szerző érzelmeiről, mint három fejezet együttvéve. Be kell érniük egy jópofa 
szakácssüveggel egy másik fotón, amit a szerző szemmel láthatóan unokái kedvéért nyo-
mott a fejébe. A „személyes titkok" iránti szomjukat esetleg egy 1964. március 26-i 
dátummal ellátott facsimilével olthatják valamelyest, amely arról tudósít, hogy a könyv 
szerzőjét valakik „ingadozó politikai magatartása miatt" nem tartották alkalmasnak arra, 
hogy beszervezzék. A visszaemlékezések írója szemérmes ember. Magánéletét, érzelme-
it egy ajtó mögé zárja, ezért - Füst Milánnal szólva - könyve sokkal inkább „munka-
rajz", mint életrajz (Füst [1998] 7. o.). 

Abban is a tudományos művekre emlékeztet ez az önéletrajz, hogy szerzője nem hagy-
ja elsodortatni magát a történelem szerkesztette tragikomédiák által. Az elbeszélőt nem 
ragadják el a könyvben sorjázó események, hanem engedelmesen belesimulnak az általa 
kialakított szerkezetbe. Ha az olvasó csak egy pillantást vet a tartalomjegyzékre, a szer-
zőnek ugyanazokat a rendszerező kvalitásait ismeri fel, amelyeket bármelyik Kornai-
cikkben vagy könyvben felfedezhet. „Minden a neki megfelelő ajtón surran" Kornai 
János emlékezetébe ... „Minden a maga útján jut bele, és ott elhelyezkedik." Ha van 
tudatosan megtervezett, folyamatosan kontrollált életmű a magyar (vagy akár a nemzet-
közi) tudományban, akkor Kornai Jánosé az. Ő maga a szerzője, szerkesztője, lektora és 
korrektora élete nagy könyvének. És ebbe másnak nem is nagyon enged beleszólást. 

Elképzelni is nehéz, hogy egy olyan pályaív, amely a Bécsi úti Nagybátony-Újlaki 
téglagyártól (ahol a 16 éves Kornai a baljós 1944-es évben „önkéntes" segédmunkás 
volt) a Szabad Nép szerkesztőségén keresztül a Harvard Egyetemig vezet, személyes 
döntések folyománya, nem pedig a történelem vakon űzött játékáé. Pedig a könyv olva-
sása után úgy tűnik, hogy ez így van. Ennek az első olvasatra hihetetlennek tűnő állítás-
nak a kulcsa a felelősség. Kornai János számára a legtragikusabb élethelyzetekben is van 
választás - és ez a legfőbb üzenete rendhagyó önéletrajzának. Élete nagy fordulópontjain 
A hiány szerzője minden esetben maga dönt, nem hárít semmit sem másra, sem a törté-
nelemre. A korszak legtöbb személyisége visszaemlékezésében valószínűleg Komnéna 
Annával1 együtt panaszolná, hogy: ,,[M]ilyen hullámok életében, Milyen felfordulások." 
Kornai János életét azonban - bár volt része bennük bőven - nem a felfordulások uralják, 
hanem a választások. Néhány jellegzetes sor erről Az életre szóló döntések című fejezet-
ben: „Először Sartre egy rövid írása került kezembe, majd más műveket is tanulmányoz-
tam. Ezekből is elsősorban azt olvastam ki (talán, mert elsősorban azt akartam kiolvasni 
belőle) hogy ... az ember szabad és kénytelen választani... Nem létezik olyan kétség-
beesett helyzet, amelyben ne maradna valami választási lehetőség, és ezzel együtt ne 
hárulna felelősség a döntéshozóra." (143. o.) A fejezet néhány sora megvilágítja Kornai 
János sorsfordító választásait: 

„Megpróbálom összegezni, hol tartottam a saját választásaimban 1959 körül... Öt dön-
tést emelek itt ki. 

1. Szakítok a kommunista párttal. 
2. Nem emigrálok. 
3. Nem a politika, hanem a tudományos kutatás lesz a hivatásom. Nem vállalkozom a 

kommunista rendszerrel szembeni küzdelem hősies, illegális formáira. Tudományos te-
vékenységemmel kívánok hozzájárulni a megújuláshoz. 

1 Megjelent Kavafisz [1975] 86. o. Komnéna Anna Alexiosz Komnénosz bizánci császár (1081-1118) 
elsőszülött lánya, aki Alexiasz című művében megírta apja uralkodásának viharos történetét. Az idézett 
sorok e műből valók. 
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4. Szakítok a marxizmussal. 
5. Elsajátítom a korszerű közgazdaságtan alapismereteit. Tanulmányaimmal, kutatása-

immal a nyugati közgazdászszakma részévé kívánok válni" (144. o.) 
E szinte tankönyvbe illő, rendhagyó felsorolás jelölte ki a rendhagyó életrajz szerzőjé-

nek további útját, életének (és egyben ennek a recenziónak) a kereteit. A végéről és a 
legfontosabb elhatározással kezdve: Kornai Jánosnak sikerült az, ami régiónkban is csak 
kivételes keveseknek: részesévé vált a nyugati közgazdászszakmának. Még ma is csak 
igen kevés társadalomkutató van Magyarországon (de a térségben másutt is), aki el-
mondhatja magáról, hogy a nyugati tudományos közösség tagja. Hát még az 1970-es, 
1980-as években milyen kevesen lehettek! Még kevesebb kutatóról mondható el az, ami 
a Túlzott központosítás szerzőjéről, hogy már első könyvével betört a közgazdasági gon-
dolat világpiacára. 

Kornai János és a nyugati közgazdaságtan 

A közgazdaságtan napjainkban a legtöbb tudományhoz hasonlóan elsősorban amerikai 
jelenség. Arculatát az a körülbelül 600 amerikai, illetve Amerikában élő kutató alakítja, 
akik a világ ma már szinte összes egyetemén tanított közgazdasági kánont fémjelzik. Az 
ő cikkeik töltik meg a vezető folyóiratokat, szinte kizárólag nekik van esélyük rendszere-
sen publikálni rangos nemzetközi kiadóknál, ők hozzák be az új témákat és módszereket 
a közgazdasági köztudatba, és ami rajtuk kívül van, az talán nincs is a közgazdaságtudo-
mányban. Igaz, az 1950-es évek végén a közgazdaságtudomány valamivel kevésbé volt 
„amerikai", mint manapság, a közgazdaságtan térképén azonban Budapest még messzebb 
esett Bostontól vagy Los Angelestől, mint 2005-ben. Miként határozhatja el ilyen körül-
mények között egy alig 30 éves kelet-európai kutató, hogy betör erre a zárt piacra? 
Hogyan juthat ilyesmi valakinek az eszébe az 56-ot követően nyomasztóan beszűkült 
hazai tudományos közegben, minták, lehetőségek és segítő kezek nélkül? Akkor, amikor 
a társadalomtudományokban véglegessé vált a hasadás Kelet és Nyugat között, amikor a 
már korában kialakult kapcsolatok is széttörtek, az effajta elhatározás több mint merész, 
és - legalábbis első pillantásra - tökéletesen irreális. Arra az elhatározásra emlékeztet, 
mint mikor valaki az Antarktisznak akar nekivágni. A hasonlat azonban folytatható, mert 
mégis vannak, akik eljutnak az Antarktiszra. Hiszen minden az előkészületeken múlik. 

„Ahogy haladtam előre közgazdasági tanulmányaimban, úgy vált mind világosabbá 
számomra, milyen fontos szerepet játszik a matematika a modern közgazdaságtanban. 
Képtelen leszek felfogni azt, amit olvasok, ha nem értem meg a matematikai nyelvet. ... 
elkezdtem felfrissíteni középiskolai matematikai ismereteimet, és hozzáláttam ahhoz, hogy 
továbbképezzem magam. Egyrészt odahaza könyvekből tanultam, másrészt különböző 
kurzusokon vettem részt, koncentrálva a matematikának azokra a fejezeteire, amelyeket 
abban az időben a közgazdászok leginkább használtak ... (145. o.). Beleástam magam az 
irodalomba. A mikroökonómia, a döntéselmélet, az operációkutatás és a „költség-ha-
szon"-elemzések egymással érintkező, egymást átfedő területein felhalmozódott tudást 
kellett megismerni, és átgondolni azt, hogy ez miképpen hasznosítható a központosított 
szocialista gazdaság körülményei között." (150. o.; kiemelés tőlem - Sz. K.) 

Kornai János tehát szó szerint „bedolgozta" magát a nyugati közgazdaságtanba. A felké-
szültség azonban talán még nem magyarázza meg teljesen azt, hogy miként volt képes 
A hiány és A szocialista rendszer szerzője az ötödik célkitűzését maradéktalanul teljesíte-
ni. A további magyarázat az előbb idézett mondat utolsó részében van elrejtve. Ha Kornai 
János csupán azért sajátította volna el a Nyugaton felhalmozott tudást, hogy azt valamely 
standard mikro- vagy makroökonómiai problémára alkalmazza, valószínűleg sosem ért 
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volna el olyan áttörést, mint amilyent elért. Az életrajz szerzője nemcsak tudást és mód-
szertani arzenált halmozott fel, hanem megfelelő tárgyat is talált hozzájuk. A nyugati 
közgazdasági tudást invenciózusan alkalmazta egy tökéletesen ismeretlen világra, a szo-
cialista gazdaságra, és ezáltal jelentősen hozzájárult a nemzetközi közgazdaságtan fejlő-
déséhez is. A helyében bizonyára sokan vélekedtek volna úgy, hogy a voluntarizmus 
terepén, az önkény és az irracionalitás birodalmában nincs mit vizsgálódni a racionális 
döntések elemzésére kialakított eszköztárral. Kornai János nagy felfedezése, hogy a szo-
cializmus „[ŐJrültség, de van benne rendszer". Ennél is fontosabb meglátása, hogy az 
emberek nem kevésbé ésszerűen követik a saját érdekeiket a szocializmusban sem, mint 
bármely piacgazdaságban, pusztán a rendszer kicsavart feltételei között a racionális tö-
rekvések másként, de nem kevésbé szigorúan érvényesülnek, mint a piacgazdaságokban. 

Ezekhez a felismerésekhez azonban két szemléleti korlátot is le kellett küzdenie a 
Rendhagyó önéletrajz szerzőjének: az egyik az általános egyensúlyelmélet feltétlen elfo-
gadásából fakadó egysíkú látásmód. Ahhoz, hogy Kornai János adekvát módon le tudja 
írni a hiánygazdaságot, az Anti-Equilibriumon keresztül vezetett az út, amelyet Arrow 
úgy kommentált, hogy ,,[S]zép emlékoszlop lesz az általános egyensúlyelmélet sírhant-
ján." (189. o.) Kornai Jánosnak tehát nemcsak fel kellett építenie magában a piacgazda-
ság elegáns, jól kidolgozott, nehezen támadható logikai építményeit, hanem meg is kel-
lett bontania azokat. Felülről kellett néznie őket, és egyben eltávolodnia tőlük. A nyugati 
közgazdaságtan eredményeinek kritikátlan elfogadásától azonban nemcsak kritikai szel-
leme védte meg őt. Segítségére volt ebben rendszerszemlélete is, amelyet pályájának 
későbbi szakaszán „rendszerparadigmává" érlelt. Nem követte azt a kitaposott utat, ame-
lyen oly sok kortársunk jár, hogy kiválasztja a valóság egy jelentéktelen szeletét, és azt 
tiszteletet parancsoló analitikus apparátussal csontig boncolgatja. Kornainak volt ahhoz 
is bátorsága, hogy a főáramlathoz tartozó specialisták végsőkig feldarabolt piacán egy 
atipikus tárggyal jelenjen meg, amellyel - a tankönyvírókat leszámítva - utoljára talán 
Hayek próbálkozott: a rendszerrel. 

Kornai János ismét választott. Nem fogadta el a számára kijelölt versenyterepet, nem 
fogadta el a nyugati illemszabályt, miszerint a rendes kutató „egyre többet tud, egyre 
kevesebbről". A saját feje szerint haladt a saját pályáján. A korszak nyomasztó légkö-
rében azonban Kornainak egyáltalán nem csak elméleti bátorságra volt szüksége a siker-
hez. A legkevésbé sem volt természetes ugyanis abban az időben, hogy a vasfüggöny 
mögül cikkeket küldözgessenek a nagy nemzetközi lapok szerkesztőségébe. O maga így 
ír erről: „Ebben az időben - és még igen sokáig - kötelező szabály volt, hogy egy 
tudományos írás szerzője nem küldhette művét Nyugatra engedély nélkül. ... Lipták 
[Kornai szerzőtársa - Sz. A .̂] és én úgy határoztuk, hogy nem kérünk senkitől sem enge-
délyt. Egyszerűen borítékba tettük a cikket, és feladtuk postán. ... Hasek Svejkjének a 
slampos K und K-uralom alatt kialakított receptjét követtem. Svejk gyalogos szerint nem 
szabad kérdezni, mert ha kérdezel, akkor úgyis »nem« a válasz." (149. o.) 

Kornai János és a marxizmus 

Kornai János a rá jellemző módszerességgel ismerkedett meg a marxizmussal, és a rá 
jellemző tudatos elhatározással, radikálisan, de egyszersmind „úri gavallériával" szaba-
dult meg tőle. Szavait kölcsön véve, a következőképpen írhatjuk le az akkoriban az 
Elbától keletre megkérdőjelezhetetlen eszmeáramlathoz való viszonyát a feltétlen azono-
sulástól a teljes tagadásig: 

„A legnagyobb és legnehezebb tanulási teljesítmény Marx A tőkéjének a megismerése 
volt... Németül olvastuk és gondosan jegyzeteltünk [Kende Péterrel - Sz. K.\. Lenyűgö-
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zött. Elsősorban azzal hatott, hogy - noha a gondolatmenet igen absztrakt és a stílus 
sokszor németesen nyakatekert - Marx okfejtése világos és logikus volt. ... A tőkét olvas-
va határoztam el, hogy közgazdász leszek. ... Ahogy haladtam előre a marxizmus-leni-
nizmus megismerésében, úgy erősödött bennem a tudat: kezemben van a világ megisme-
résének kulcsa. ( 49-51. o.) 

„... eszméim változása nem racionális, hanem metaracionális síkon kezdődött. Kom-
munista hitem rendült meg, amikor rádöbbentem az engem körülvevő hazugságra és 
kegyetlenségre. Világnézetem etikai fundamentuma omlott össze. ... Amikor már csalód-
tam, és gyanakodva kezdtem revideálni magamban a korábbi elméleti meggyőződést, 
elkezdtem mind nagyobb határozottsággal alkalmazni egy másik kritériumot: az elmélet 
szembesítését a valósággal. ... Hogyan viszonylik az »elnyomorodás« elmélete az élet-
színvonal valóságos történelmi dinamikájához? Hogyan viszonylik »a kapitalista válsá-
gok elmélete« a valóságos konjunktúrahullámzáshoz. Nemcsak az a baj, hogy ezeknél a 
szembesítéseknél a marxista dogmák egytől egyig elbuknak a valósággal való összevetés 
vizsgáján. A legnagyobb baj az, hogy Marx és főképp későbbi tanítványai nem is érzik 
elsődleges intellektuális kötelességüknek a tudományosság elemi kritériumainak alkal-
mazását... Sok - korábban marxista meggyőződésű - értelmiségi nem képes radikális 
eszmei szakításra. Kétségbeesett utóvédharcokat folytat... Ami engem illet, más stratégi-
át alkalmaztam... Kijelentettem, először önmagam előtt, hogy mostantól kezdve nem 
vagyok marxista. ... Néha, bizalmas baráti körben, úgy jellemeztem ezt az állapotot, 
hogy önmagamban »nullára írtam le a marxizmust«. ... A »nulláról« indulva, ... bizalmat-
lanságomat leküzdve kell önmagamat újra meggyőznöm ..., hogy egyik-másik marxista 
tétel vagy gondolkodási módszer mégiscsak használható. (92-95. o.) 

Ezzel a pozitív pólustól a negatívig ívelő szellemi fejlődésvonallal kapcsolatban három 
dolgot érdemes hangsúlyozni. 1. A szerző életre szóló immunizálásában a dogmák és a 
„tudományos" vallások ellen igen nagy szerepe volt annak, amit Kornai „az emberek 
kikérdezésének nevez" , vagyis az empirikus kutatásoknak. A szakítás aligha ment volna 
végbe, ha a visszaemlékezések szerzője nem folytat empirikus vizsgálódásokat a textil-
iparban, amelynek első eredményeit a Túlzott központosításban összegezte. 2. Figyelem-
re méltó, hogy a radikális és hirtelen szakítás - ellentétben sok más pályatársával - nem 
tette elfogulttá a maga mögött hagyott elmélettel szemben. Paradox módon talán éppen a 
szakítás véglegessége és radikalizmusa segíti az eszmeáramlat reális, méltányos megíté-
lését Kornai számára, szemben más „hűtlenekkel". Sok kortársa sok évtizeddel később 
sem volt képes túllépni az „eszméhez" való érzelmi viszonyuláson, legfeljebb korábbi 
vakhitét a marxizmus démonizálásával, szélsőséges eljelentéktelenítésével váltotta fel. 
Kornai János nemcsak a kapitalizmus kérlelhetetlen kritikusával, Marxszal szemben tár-
gyilagos, de magával a rendszerrel, illetve rendszerekkel szemben is. „A szocialista 
rendszer nem a gonosz birodalma, s a kapitalista rendszer nem a harmónia, az igazság és 
a szabadság társadalmi megtestesülése. Két valóságos történelmi képződmény általános 
modelljéről beszélünk." (389. o.). 3. Egy harmadik megállapítás már túlmutat az életraj-
zon. „Hosszú futásunk" alatt gyakran kerülünk egymást kizáró eszmék, szögesen ellen-
tétes filozófiák vonzáskörébe. Még inkább így van ez, ha nem megállapodott korszakban 
születtünk, hanem olyanban, amelyben rendszerváltások és politikai kurzusok követik 
egymást. Az életkor és a tapasztalat hiánya is magyarázza, ha feltétel nélkül hinni kez-
dünk, ahelyett hogy gondolkodnánk és mérlegelnénk. Ma is bárkiből lehet „hívő" - aki 
nem azt látja, amit lát, hanem azt, amit látni szeretne. Választás kérdése ez is. Ha a 
feltétlen elkötelezettséget és engedelmességet választjuk a józan mérlegeléssel és a kriti-
kai attitűddel szemben, ha az „igazság birtokosainak" arroganciájával váltjuk fel a nyi-
tottságot és a mások érveinek szánt figyelmet, ma is könnyen vakvágányra futhatunk, ha 
persze nem is olyan tragikus következményekkel, mint az ötvenes években. 
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Kornai János és a politika 

Kornai János 1947-től 1955-ig volt a Szabad Nép munkatársa. Nem próbálja ezt a kor-
szakát ifjúkori botlássá bagatellizálni, saját magát pedig „megtévesztett fiatalnak" beállí-
tani. Nem hárítja másokra a felelősséget. Magatartását ebben a korszakban sajátos vak-
ságként és süketségként írja le, amire az „alvajárás" plasztikus kifejezése illik. „Modo-
rom, az a hang, ahogy kollégáimhoz, ismerőseimhez vagy idegenekhez szóltam, szerény 
maradt, s mentes volt az arroganciától. Csakhogy létezik a külső viselkedésnél mélyebb 
szellemi réteg, és ebben eluralkodott az arrogancia. Az a hit, hogy - hála marxista-
leninista tudásunknak és hála Szabad Nép-es pozíciónknak - mi tévedhetetlenek vagyunk." 
(61. o.). A vakhitet nem kezdte ki a külvilág sem. A családtagok, akik nyilván többet 
érzékeltek a korszak anomáliáiból, mint a pártlap védettségében élő Kornai, óvakodtak 
attól, hogy őszintén beszéljenek vele erről. Láthatatlan fal választotta el másoktól, a való 
világtól őt, mert - ahogyan írja: „meg voltam győződve arról, hogy minden szava igaz. 
Teljes volt a bizalmam a pártban." (60. o.) „Fél évszázad után újraolvasva akkori írása-
imat, nemcsak a tartalmukat találtam súlyosan elhibázottnak, hanem - ha ez egyáltalán 
elválasztható a tartalomtól - elképedtem szellemi színvonaluk középszerűségétől is. ...nem 
érzékeltem fejlődést, inkább ellaposodást, szellemi eltompulást. (69. o.) ítélete szigorú 
önmagával szemben: „Nem hiszek abban, hogy az a kár, amit az ember élete egyik 
szakászában okoz, ellensúlyozható az élet egy másik szakaszának érdemeivel. A vétek 
jóvátehetetlen. (70. o.; kiemelés tőlem - Sz. K.) 

Az önéletírás érdekes epizódja Kornai Jánosnak egy - a fiával folyatatott - beszélgeté-
se. Felnőtt gyermeke sem tudta képzelni, hogy egy olyan okos ember, mint az édesapja, 
hogy lehetett vakhitben élő „pártmunkás", a párt aggályok nélküli propagandistája. Ne-
héz is lenne megérteni ezt, ha az ember nem látná maga körül ma is (még a legkiválóbb 
intellektusok között is) saját vélt igazságuk megszállottjait, akik minden racionális érve-
lés előtt becsukódnak. Nemcsak a politikában, hanem olykor még a tudomány csarnoka-
iban is felüti fejét a nyáj szel lemtől fűtött arrogancia, a tárgy iránti alázatot, a tények 
tiszteletét és a gondolkodást helyettesítő felfuvalkodottság. A csillagok szerencsés törté-
nelmi együttállásának betudhatóan azonban az önmagukban való kételkedés teljes kiikta-
tása, az ellentétes érvekkel szembeni süketség és vakság ma már szerencsére nem vezet-
het olyan tragikus társadalmi és személyes következményekhez, mint az ötvenes évek-
ben. Nagy társadalmi és személyes károkat azonban még okozhat. 

Ha az alvajáró felébred, lezuhan. A személyes konzekvenciák Kornai János esetében 
súlyosak voltak: intellektuális sivárság, elidegenedés, elszigetelődés és csömör. „Mély-
séges kiábrándulás, keserűség, elborzadás - így jellemezhetném a saját lelkiállapotomat 
ezekben a hónapokban. ... Hová tettem az ép eszemet és kritikai érzékemet, ha balekként 
éveken át az orromnál fogva tudtak vezetni. ... Miután éveken át alávetettem magam a 
vakfegyelemnek, eldöntöttem: soha többé nem leszek pártkatona." (84. o.) 

Rendszerbírálat publikációban vagy szamizdatban? 

Kornai János hű maradt ehhez az elhatározásához. Távol tartotta magát a politikától. 
Nem sürgölődött a mechanizmusreform előkészítésében, de nem vett részt a hatvanas-
hetvenes években az ellenzéki mozgolódásokban sem. Nem is egyszer került választás 
elé a nyílt ellenzékiség és az óvatos rendszerbírálat között: „... hol szamizdatkiadványba 
vártak volna tőlem cikket, hol egy tiltakozó levélhez kértek tőlem aláírást. Következete-
sen elhárítottam ezeket a felkéréseket. ... Nem csak a különböző »szilenciumokat«, pub-
likációs tilalmakat akartam elkerülni. Meg akartam őrizni az akkor még kiváltságnak 
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minősülő jogot, a Nyugatra utazás lehetőségét is. ... Csodálom és mélységesen tisztelem 
azokat, akik nyugodt munkalehetőségeiket, szabadságukat, s ha kellett, életüket kockáz-
tatták a demokráciáért, az emberi jogokért vívott illegális küzdelemekkel. ... A hiány sok 
tízezer emberhez jutott el a határokon túl is... Igaz - de mindjárt felhozható..., hogy a 
szamizdat radikálisabban mondhatta ki azt, amire én csak célozgathattam. Ezt a kétféle 
publikációs eszközt a diktatúrák körülményei között nem versenytársaknak tekintem, 
hanem egymást kiegészítő formáknak." (263-264. o.) 

Többféle személyes stratégiát alkalmaztak ebben az időben a szocializmus eróziója 
érdekében. Voltak, akik a március 15-éken rendre összecsaptak a rendőrséggel, mások a 
egyetem helyett a repülőegyetemeket látogatták, ismét mások - dolgozószobájuk csend-
jében kutatva - több oldalról is bebizonyították, hogy a rendszer tarthatatlan, miközben 
betartottak egy lojalitásminimumot. A rendszer fokozatosan megroppant, majd összeom-
lott. A vértelen rendszerváltáshoz azonban nemcsak az elméleti forgatókönyveket kellett 
megírni, és nem is csak transzparenseket kibontani. Szükség volt olyan emberek tömege-
ire is, akik megtöltötték a Vencel teret vagy a Hősök terét, mert már tényleg nem akartak 
a régi módon élni. És talán azok az Óceán másik partján, a piacgazdaság jó termőtalajá-
ban szárba szökkenő technológiai és a hadászati fejlesztések sem egészen mellékesek e 
történelemi drámában, amelyek véget vetettek a Jalta-korszaknak, és amelynek hiányá-
ban a pártállami elit aligha látta volna be, hogy már nem képes a régi módon uralkodni. 

Akárhogy ítéljük is meg a lehetséges életstratégiákat a kádári korban, Kornai János 
ebben is választott: a tüntetések helyett a könyvtárat, a szamizdat helyett a legális publi-
kációt. Miközben „köreit" semmi és senki által nem hagyta zavartatni, tiszteletben tartot-
ta mások ellenkező irányú választásait. Az már a kor jellemzője, nem pedig Kornai 
Jánosé, hogy még ezzel az attitűddel sem kerülte el a politikai afférokat: az intézetből 
való 1958-es eltávolítását, és még a Gyorskocsi utcát2 sem. „Az az elhatározásom, hogy 
legális tevékenységre szorítkozom, csökkentette letartóztatásom és elítélésem valószínű-
ségét, de nem zárta ki ezt az eshetőséget." (127. o.) 

„Nem siettem a magyar Vencel térre" 

Az 1959-es elhatározásához azonban, miszerint távol tartja magát a politikai csatamezők-
től, és a tudományos kutatással foglalkozik, a rendszerváltás utáni megváltozott közeg-
ben is hű maradt Kornai János. Elhárított mindenfajta politika jellegű pozíciót, felkérést, 
pedig több politikai áramlat is szerette volna hitelesítő pecsétként használni a jól csengő 
nevet. Magatartását, választásait így írja le a könyvben: „Ami engem illet, nem siettem a 
magyar Vencel térre.3 Többféle politikai irányzat tapogatózott, mindjárt kezdetben, de 
később is: nem kívánok-e én is politikai szerepet vállalni. Különböző pozíciókat kínáltak: 
többek között miniszteri, párt-főtanácsadói, képviselői tisztséget. ... A magam részéről 
... tisztelettel elhárítottam az ajánlatokat. ... Nem neveztek ki semmiféle posztra - így 
nem is válthattak le. Mindazonáltal most már nem éreztem azt, hogy tőlem idegen, az én 
elveimmel szemben álló erők osztatlan hatalmában van az ország. Tudomásul kellett 
vennem, hogy kutatóként és tanárként is új helyzetbe kerülök: mostantól kezdve a tudo-
mány és a politikai határmezsgyéin fogok tevékenykedni (369-370. o.) A munkásságát 
jól ismerő közgazdászközösségnek felsorolni sem kell, hogy milyen vitákhoz szólt hozzá 

2 A politikai rendőrség központja. 
3 Utalás egy cseh közgazdász bonmot-jára, aki a bársonyos forradalom lázas napjaiban azzal az ironikus 

magyarázattal távozott idő előtt egy konferenciáról, hogy „Ak i most nincs a Vencel téren, abból nem lesz 
miniszter..." (369. o.) 
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a maga módján az Indulatos röpirattal vagy az egészségügyről szóló Karén Egglestonnal 
írt könyvével. Azt sem kell bővebben részletezni, hogy mely terminus technicusai kerül-
tek be a gazdaságpolitikai viták körforgásába: a koraszülött jóléti államtól a félfordula-
tig, amely megszólalásai hatottak a rendszerváltás utáni fejleményekre. Mert hogy hatot-
tak, az iránt nincs kétség, még ha ő maga könyvének egy ironikus alcímével - „Megkér-
deznek? Hallgatnak-e Rád? (377. o.) - inkább a kérdőjeleket hangsúlyozza ezzel kapcso-
latban. A kételyek ellenére nem szűnik meg az ország ügyivel foglalkozni, mert ahogyan 
írja: ,,[I]gazán, »belülről« az foglalkoztat, ami Magyarországon történik." (317. o.) A 
Harvard Egyetem professzorának hűvös távolságtartása nem az országnak, hanem a po-
litikának szól. 

Kornai János és Magyarország 

Az Olvasónak, aki elolvassa a rendhagyó életrajzot, nincs szüksége szellemi mankóra 
ahhoz, hogy megértse Kornai János második elhatározását. Nevezetesen azt, hogy -
szemben sok más kortársával - Magyarországon maradt, s meg sem fordult a fejében az 
emigráció gondolata. Kevesen tudnának ellenállni, ha a világ szellemi központjaiban, a 
Harvardon, Cambridge-ben vagy a Princeton Egyetemen kínálnának fel állást nekik. 
Kornai János kötődése az országhoz azonban kizárta még a hosszasabb hezitálást is eze-
ken az ajánlatokon. A magyarázatot talán a következő sorokból érzékelheti az olvasó: 
„Százféle érzelmi szál köt az országhoz. ... Két példányban voltak meg Arany, Ady, 
József Attila és más magyar költők kötetei, Karinthy művei; az egyik a budapesti, a 
másik az amerikai lakásunkban. ...Barátaim vannak Magyarországon is, külföldön is. 
Ám olyan barátokat, akikkel »félszavakból is megértjük egymást«, akikkel az egész múlt 
összeköt, csak Magyarországon találhatok" (317. o.) „Hányas vagy? 28-as?"4 Nos, tör-
ténetesen Kornai János valóban 28-as, de talán nemcsak a születési év véletlenje magya-
rázza erős kötődését szülőhazájához. Inkább vállalja a kényelmetlen utazásokat, és ki-
becsomagolásokat, amelyek érthetően annyira nyomasztják, hogy még a kötet végén 
szereplő családi fotóalbumban is megörökíti őket. „Kompország" polgára „kompon" 
tölti a fél életét, hogy ne szakadjon el Magyarországtól: „Nem szeretem a patetikus 
megfogalmazásokat; nem hivatkozom az »itt élned, halnod kell« parancsolatára. Inkább a 
magam szárazabb közgazdász nyelvén a konzisztencia követelményéről beszélnék. ... 
Vállaltam a Magyarországon maradást a represszió és a szabadságkorlátozások idején ... 
- és akkor menjek el, amikor fellazul, majd később felbomlik az egész rendszer? Elhatá-
rozásom indítékai között dominálnak az érzelmi kötöttségek. Ehhez azonban hozzá kell 
tenni, hogy szakmai megfontolások is az emigrációt elvető döntés mellett szóltak. Sokan 
foglalkoznak ezzel a témával [ti: a kelet-európai gazdaságokkal - Sz. K.] Nyugaton is. 
Munkáimnak az adott különleges hitelességet ..., hogy olyasvalaki írta, aki maga is ott 
él, saját szemével látta, saját maga is átélte azt, ami ott történik." (318. o.) „A tartózko-
dási időt számítva 1983-tól, a princetoni úttól kezdve életemnek mintegy felét Ameriká-
ban töltöttem. Mégsem váltam félig amerikaivá." (327. o.) Amerikai barátainktól több-
ször hallottuk, a mi sajátos életformánk jellemzésére, a következő kifejezést: Enjoying 
the best ofboth worlds ... Boston nem »Amerika«, hanem talán a legjobb ..., amit Ame-
rika adhat egy tudományra és kultúrára szomjas értelmiséginek. S a másik világban Ma-
gyarország volt a »legvidámabb barakk a lágerben«. Ráadásul Magyarországon belül 
akadémiai kutatónak lenni érdekesebb és szebb életet tett lehetővé, mint amiben a kom-

4 Szilágyi György szállóigévé lett mondata: Hányas vagy? 28-as? 
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munista országok legtöbb polgára részesülhetett. (335. o.) Az életrajz szerzője ezt a 
fejezetet olyan mondattal zárja, amely talán az első nyilvánvaló „kakukktojás" a kötet-
ben: „Hálás vagyok a sorsnak, hogy ezt lehetővé tette számomra." Fűzzük hozzá: azért 
Kornai János is erősen besegített a sorsnak. 
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Közép-Kelet-Európa vagy 
a politikai gazdaságtan feltámadása? 

Csaba László: The New Political Economy of Emerging Europe 
Akadémiai Kiadó, Budapest, 2005, 359 oldal 

Csaba László az elmúlt két évtizedben KGST-, majd gazdasági mechanizmus és reform-
kutatóból elismert integrációs szakértővé és gazdaságpolitikai kommentátorrá vált. Szé-
les körű elméleti érdeklődése és ismeretanyaga ugyancsak köztudott volt, azt azonban -
talán a néhány évvel ezelőtti BUKSZ-vitát kivéve - nem szokhattuk meg tőle, hogy állást 
foglal nemcsak gazdaságelméleti, hanem kifejezetten tudományos módszertani kérdések-
ben is. 

Módszertanon itt és most nem a gazdasági problémák értelmezésének és megoldásának 
technikai lehetőségeit értjük. Sokkal inkább azt tekintjük módszertannak (methodology), 
ami a valódi közgazdasági problémák jellegére, a megoldási lehetőségek gyakorlati rele-
vanciájára, a problémák komplex és mennyiségileg nem mindig megragadható összefüg-
géseinek feltérképezésére irányuló kutatói stratégiák között segíti a választást. Idézzük 
fel például, hogy a század egyik legfontosabb, ám Magyarországon azóta is csak nagyon 
kevés figyelmet kapott közgazdasági módszertani vitája Terence Hutchison és Lionel 
Robbins között (még a harmincas években) egyáltalán nem technikai kérdésekkel, hanem 
a közgazdaságtudományi megismerés alapvető problémáival foglalkozott (Caldwell [1983]). 

Csaba László hosszú időn át implicit módon ismertté tette, nyíltan azonban csak kevés-
bé hangsúlyosan vállalta gazdaságelméleti módszertani alapállását. Ez a visszafogottsága 
azonban 2000 óta változóban van. Új, kritikus és már nem annyira óvatos attitűdjére jó 
példa a Külgazdaságban Douglass North könyvéről írott ugyancsak elméleti igényű is-
mertetője. Ebben többek között azzal az udvarias félmondattal teszi le a garast az érdemi 
közgazdaságtani kutatások mellett, hogy „... az óvatlan szemlélő számára a modern köz-
gazdaságtantjellemző erőteljes módszertani fegyverzet néha már öncéllá válhat.. ." (Csa-
ba [2005] 67. o.) . Az ismertetés további részében éppen Northra hivatkozva hangsúlyoz-
za a módszertani sokszínűség és tolerancia fontosságát a közgazdaságtudományban. 

Innen már csak egy lépés, hogy visszahelyezzük jogaiba a Nyugaton továbbra is támo-
gatott vagy barátságosan megtűrt, Keleten (mármint az európai Keleten) azonban leg-
alább másfél évtizeden át persona non gratának tekintett politikai gazdaságtant. A szak-
mai fél- (vagy inkább alul-) műveltség olcsó és gyors diplomaszerzési lehetőségekkel is 
támogatott terjedése idején bátorság kell ahhoz, hogy Magyarországon egy könyv - igaz, 
egy angol nyelvű könyv - címében feltűnjön a „politikai gazdaságtan" kifejezés. Hiszen 
sokan ezt még mindig a marxista politikai gazdaságtannal azonosítják, holott a politikai 
gazdaságtan angol találmány még a 18. századból. Nem ideológia, hanem a politikai/ 
társadalmi feltételekkel (keretekkel) is számoló, hosszabb távra szóló gazdasági döntések 
előkészítésének és értékelésének tudománya. 

A formalizált eszközökkel dolgozó szabályozási és piacműködési elemzések egyik leg-
jobb szakértője, a 2004-ben váratlanul elhunyt Jean-Jacques Laffont szerint a modern 
korban kétféle politikai gazdaságtan létezik: az egyik tudományosan megalapozott taná-
csokat ad a gazdaságpolitikát kidolgozó politikai pártoknak a gazdasági és a politikai 
korlátok figyelembevételével, a másik pedig „. . . olyan gazdaságpolitikai irányokat (az 
eredetiben: policies) javasol, amelyek a gazdasági és a politikai korlátokkal számolva 
próbálják meg maximalizálni a társadalmi jólétet hosszú távra, s amelyeket alkotmányos 
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jellegű szabályokként lehet elfogadni" (Laffont [2000] 5-6. o.). Az utóbbi fajta politikai 
gazdaságtan fontos új szakkönyvét tartjuk most a kezünkben. 

Csaba László könyvének az egyik legfontosabb érdeme így módszertani jellegű. Nem-
csak a komparatív közgazdaságtan bevált eszköztárával vizsgálja a „feltörekvő Európa" 
gazdasági fejlődését, hanem politikai gazdaságtani perspektívát is nyújt. A régió jelentős 
része már túl van a szó szoros értelmében vett átalakuláson, amit az EU-ba való felvétel 
ténye mellett a többnyire tiszteletet parancsoló növekedési és egyensúlyi adatok is szemlél-
tetnek. Kérdés azonban, hogy az intézmények és a társadalmak érettsége is eléri-e a kívánt 
szintet, azaz az áttekintett gazdaságok fejlődése valóban megnyugtató fejlettséget is ered-
ményezett-e. Ezen a ponton tágul még tovább a könyv módszertani perspektívája: kiderül 
belőle, hogy a régió már a fejlődés-gazdaságtani kutatások terepévé is vált. Túl kell tehát 
lépnünk azon a beidegződésen is, hogy a fejlődés-gazdaságtan kutatója nem tekinthet túl 
a harmadik világ (az egyébként is különösen heterogén országcsoport) határain. 

A gondolatmenet logikája kivált az első és az utolsó fejezetekben következetes. A könyv 
elején Csaba László a kelet-európai szakirodalomban valóban újdonságot hozó módon, de 
a nyugat-európai vagy az észak-amerikai olvasó számára is alighanem érdekfeszítően 
fejti ki az úgynevezett új politikai gazdaságtan lényegét. E kifejtés középpontjában a 
közgazdasági elméletek (illetve a sokszor nagyban elméletfüggetlen receptkereső próbál-
kozások) gazdasági és társadalmi relevanciájának a problémája áll. 

Itt nemcsak a szorosan vett használhatóságról, netán az ettől bizony nem független 
közérthetőségről elmélkedik a szerző az elméletekkel, tágabb értelemben az elméleti 
gondolkodással kapcsolatban. Nem hangsúlyosan, mégis következetesen tér vissza több-
ször a módszertani nyitottság problémájához (ismét a „methodology of economics" értel-
mében). Az új vagy még inkább újjászületett politikai gazdaságtan lényeges ismérve 
ugyanis az, hogy elemzési eszközeinek és szakmai mércéinek egy részét kívülről veszi át 
(tehát nem önmagán belül keresi viszonyítási pontjait), és lehetőleg nem vállalkozik olyan 
modellek megalkotására, amelyeknél az absztrakciós fok növelésével sikeresen lehet ki-
térni a konkrét alkalmazhatósággal kapcsolatos igények elől. 

Világos és logikus az átmenet az új politikai gazdaságtan tartalmi elemzésétől és „kül-
detésnyilatkozatának" - ilyen üzleties kifejezéseket a szerző természetesen nem alkalmaz 
- a megfogalmazásától az alkalmazás kézenfekvő terepe, a közép-kelet-európai átalaku-
lás átfogó elemzése felé. Szembetűnő a különbség a szerző korábbi hasonló témájú mű-
vei (mindenekelőtt Az összeomlás forgatókönyvei című 1995-ös könyv) és a jelen írás 
stílusa, illetve elemzési alapállása között. Csaba László korábban gyakran (bár nem min-
dig feltétlenül tudatosan) szemlélte és írta le a kelet-európai gazdasági és politikai folya-
matokat úgy, mintha teniszmérkőzések bírói székében foglalna helyet. Ezek a bírák ugyanis 
nemcsak a játékosok között középen, hanem jóval fölöttük is ülnek, ellentétben például a 
játékosok között rohangáló, sorsukban gyakran osztozó és velük együtt verítékező labda-
rúgó-játékvezetőkkel. Fentről nézve ugyan könnyebb az objektív ítéletalkotás, viszont 
jóval csekélyebb az empátia, mint a tétet valóban a bőrükön és a bokájukon érző szerep-
lők között elvegyülve. Csaba László korábban néha minősített, mielőtt valóban alaposan 
elemzett volna, most viszont elemez, mérlegel és csak azután értékel, de nem is feltétle-
nül minősít. Ez a szerzői magatartás nemcsak szakmai előrehaladásról tanúskodik, ha-
nem a kutatói attitűd sokoldalúbbá és árnyaltabbá válásáról is. 

Az elmélettől az empíria felé haladva, a könyv struktúrája kissé esetlegessé válik. Az 
egyes fejezetek a 21. század eleji világgazdaság legfontosabb folyamataival kapcsolják 
össze a kelet-európai átalakulást úgy, hogy e logikai kapcsolatok alapját az átalakulás 
fejlődés-gazdaságtani dimenziójának a kifejtése teremti meg. A globalizáció, a gazdaság 
nemzetköziesedése és a politika továbbra is nemzeti jellege közötti ellentét vagy az euró-
pai integrációs folyamat azonban a könyvben kevésbé az átalakulás keretfeltételeként, 
mint inkább a tranzíciós/transzformációs folyamat alapkérdéseként jelenik meg. Nem 
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lehet tagadni meghatározó szerepüket az átalakuló országok számára, de a szerző azelőtt 
helyezi őket az elemzés középpontjába, hogy valóban alaposan végigvenné a minőségileg 
megváltozott közép-kelet-európai átalakulási folyamat fontosabb belső elemeit. 

Az EU későbbi fejlődése, sőt talán működőképessége szempontjából drámai jelentőségű 
2005. júniusi fejlemények ismeretében különösen megszívlelendők az EU-szintű irányítási 
vagy koordinációs modellről tett szkeptikus megjegyzések. E modell hatékonyságának kér-
dései Csaba László szerint mindeddig nem álltak az elemzések középpontjában (164. o.). 
Gondolatmenete szerint a 2004-es kibővülés jellege, földrajzi méretei és az új tagállamok 
fejlettségi elmaradása miatt is komolyan elő kell venni őket. 2005 nyarán azt látjuk, hogy 
már rövid időszak eseményei is teljes mértékben - s több új érv felvonultatásával - a szerző 
által képviselt irányításhatékonysági szemléletnek a létjogosultságát igazolták. 

Nem lehet elégszer hangsúlyozni az új tagországok csekély gazdasági erejére vonatkozó 
érveket, s ezekből a könyv többet is kifejt. Sajnos azonban ez a rész (165. o.) nem mentes 
a zavaró statisztikai tévedésektől. A tíz új ország összesített gazdasági erejét nem a svájci, 
hanem a háromszor nagyobb holland GDP-volumenhez szokták hasonlítani, az pedig túl-
zás, hogy a szerző az összes nem visegrádi új tagállamot „törpének" nevezi. Az sem biztos, 
hogy a 2,5 milliónál kisebb népességű országok megérdemlik ezt a minősítést, mert a 
nemzetközi szakirodalom ezt a jelzőt a valóban kicsi, fél milliósnál is kisebb lakosságú orszá-
gokra alkalmazza. Már ha használja egyáltalán, hiszen az igazi „törpegazdaságokról" (An-
dorra, Monaco, San Marino, Liechtenstein) nem szoktak készíteni önálló gazdasági elemzé-
seket. A 4,5 milliós Litvánia azonban alighanem kikérné magának ezt a „lefokozást". 

A világgazdasági kitekintést orosz, illetve kínai fejezet követi, ami azért is fontos, mert a 
két korábbi vagy jelenlegi kommunista nagyhatalom eltérő pályája jól világítja meg azt az 
antitézist, hogy a kormányzat és az ideológia jellege (pontosabban: helye a „demokráciaská-
lán") bizony nem valamilyen látványos lineáris függvénnyel leírható módon határozza meg a 
növekedési és a versenyképességi teljesítményt. Az orosz, illetve a kínai elemzésre tehát 
szükség van a könyvben (Csaba László korábbi műveinek ismerői különös örömmel olvas-
hatják mindkettőt), nem biztos azonban, hogy a gondolatmenetnek azon a pontján, ahol az 
olvasó inkább a közép-kelet-európai problematika kifejtésének folytatását várná a szerzőtől. 

A „keleti" fejezetekben egyébként látszanak bizonyos szerkezeti és gondolati inkonzisz-
tenciák. Itt ugyanis több helyen olyan fejtegetések tolakszanak a könyvbe, amelyek talán 
inkább tananyagba illenének: a kínai modell összehasonlítása a különféle orosz, magyar 
vagy jugoszláv reformkísérletekkel aligha újdonság az olyan „haladó" olvasó számára, 
akinek Csaba László valószínűleg elsősorban szánta könyvét. A szerkesztés talán azzal is 
gazdaságosabb lehetett volna, ha a szerző ezekben a fejezetekben elsősorban saját új felis-
merései köré építi következtetéseit, s csak érinti mindazt, amit a nemzetközi szakirodalom 
az elmúlt években közölni tudott az orosz és a kínai gazdaságról. Pedig Csaba Lászlónak 
bőven van róluk saját mondanivalója, olyan is, amely jócskán túlmutathat a diplomatikus 
és rendszer-lélektanilag nemegyszer inkompetens nyugati értékeléseken. 

Még jobban kifejthetett volna olyan fontos gondolatokat a szerző, mint például azt, 
hogy a kínai modellben különleges sajátosság a piacfejlődésnek és a piacnyitásnak a 
modernizációnál gyorsabb kibontakozása, illetve azt, hogy az olykor viharos1 kínai nö-
vekedési folyamatban nincs semmi rejtelmes vagy rendkívüli (292-293. o.) - van benne 
szerepe a statisztikai illúziónak vagy torzításnak, bizonyos jogi korlátok hiányának, az 
egyensúlyi valutaárfolyam hiányának, illetve a nemzetközileg páratlan mértékű nyomás-
nak a munkaerőpiac kínálati oldalán. 

A gondolatmenet további kibontása azonban elvezetett volna Csaba László bizonyára 
sokak által várt állásfoglalásához például arról, hogy milyen lehet a kínai modell középtávú 

1 Ezt a kifejezést a szerző nem használja a kínai növekedésre, de az elkövetkező években valószínűleg 
mind nagyobb lesz a létjogosultsága. 
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jövője, jók-e a kormányzat esélyei a gazdasági, politikai, regionális és környezeti feszült-
ségforrások felszámolásában. A kínai gazdaságban évek óta „vágtató bika" hangulat van a 
külföldi befektetők között. A kollektív eufória azonban kollektív pánikba is fordulhat, ha 
kiderül, hogy a növekedés egyszerűen túlfutott több fontos gazdasági és politikai problé-
mán azok megoldása nélkül, és a kínai növekedés valójában inkább olyan jó ideje magasan 
futó hullámvasút, amelynek a pályája alól nem egy helyen kihagyták az alapozást. 

Az említett gondolati és tartalmi inkonzisztenciák, esetenként elvarratlan szálak fő 
magyarázata valószínűleg műfaji jellegű. Az egyes fejezetek elején a szerző utal arra, 
hogy kiindulópontjuk egy-egy konferencia-előadás vagy tanulmány volt. Egységes kötet-
be szerkesztésük sikerült, a fejezetek kötőanyaga azonban nem egyformán szilárd, és a 
illesztések sem mindig pontosak. Hirtelen az átmenet például az EU-n belüli stabilitási és 
növekedési paktum és ezzel összefüggésben az euró bevezetésének problematikáját tár-
gyaló fejezet, illetve az Oroszországról adott elemzés között. 

A két keleti kitérő után az új politikai gazdaságtan fontos elemzési területeire, a priva-
tizáció és a piacműködés taglalásához érkezünk, s a könyvet az intézményi közgazdaság-
tan egyik alapkérdésének, a növekedés és az intézmények közötti kapcsolatrendszerek-
nek az elemzése zárja. Itt zárul be a kör, ez az utolsó fejezet tér vissza azokhoz a fontos 
dilemmákhoz, amelyek a könyv elején kelthették fel az elméleti érdeklődésű olvasó fi-
gyelmét. Miként állíthatók tehát tartós és kiegyensúlyozott növekedési pályára azok az 
átalakuló országok, amelyek nem egészen másfél évtized alatt eljutottak ugyan a válság-
ban lévő állami tervgazdaságtól az EU-tagságig, de egy-két kivétellel továbbra sem szá-
míthatók Európa érett piacgazdaságai közé? 

Csaba László következtetése különösen azok számára lehet tanulságos, akik még min-
dig hajlamosak az évtizedekkel korábbi reformviták, vagy akár a hetvenes évek eleji 
„szocpégé" tankönyvek szellemében az állam vagy piac dichotómiájában gondolkodni 
anélkül, hogy számot vetnének a két képződmény részben komplementer jellegével és 
nem is kevés egymást segítő funkciójával. A gyenge állam persze valóban kedvez bizo-
nyos piacok és valamilyenfajta piaci koordinációs formák fejlődésének, ezek azonban a 
jogbiztonság csökkenése és a korrupció, valamint a feketegazdaság elterjedése miatt 
megnehezítik a világgazdasági integrálódást és a működőtőke-importot. 

Az erős állam ugyanakkor nem jelent feltétlenül túlsúlyos bürokráciát és kiterjedt álla-
mi tulajdont, mert nem nagy, hanem hatékony. Hatékony például a közigazgatás működ-
tetésében, az érdekcsoportok kordában tartásában, a jogrendszer folyamatos korszerűsí-
tésében, illetve a függetlenség2 és a szakszerűség között egyensúlyt tartó működtetésé-
ben. Csaba László világosan leszögezi, hogy a makrogazdasági politika működésképte-
len akkor, ha nincs felelős és erős intézményi háttere, de a sikeres gazdaságpolitikához 
megfelelő mikrogazdasági szabályozók és szereplők is kellenek (327. o.). Némely ko-
rábbi fejlődés-gazdaságtani iskolák élharcosai pedig talán forognának a sírjukban akkor, 
ha eljutnának hozzájuk a szerző legújabb külföldi szakirodalomra is támaszkodó gondo-
latai arról, hogy miért és mennyiben okozhatnak súlyos károkat a túlzott mértékű és nem 
ellenőrzött felhasználású külföldi segélyek, vagy a jelentős természetierőforrás-ellátott-
ság. Ezek esetében sem csupán a gazdaság ellátása fontos a különféle termelési tényezők-
kel, hanem legalább ugyanúgy az, hogy a gazdaságpolitikai és a jogrendszer mennyiben 
tudja megteremteni a termelési tényezők megfelelő felhasználási környezetét. 

A nyolcvanas évek elején nagy politikai vihart kavart (s bizonyos nem jogállami „ad-
minisztratív" következményekkel is járt) Magyarországon, amikor egy fiatalabb közgaz-
dász megpendítette a „második gazdasági reform" gondolatát. Az átalakulás közgazda-
ságtanának mérvadó teoretikusai visszatekintve már mintha pálcát törnének a reform-
közgazdaságtan gondolatköre fölött is. Valóban, a magyar gazdasági reformok s elkép-

2 Pontosabban a súlyosan vitatható eljárások vagy ítéletek esetén a függetlenségre való hivatkozás. 
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zelt további lépéseik az adott politikai kereteken belüli gazdasági változások receptúrájaként 
átütő jelentőségűek voltak és lehettek, de csak némi hatékonyságnövelést és jóval na-
gyobb közérzetjavulást hozhattak magukkal. 

Az intézményi reformok kérdése azonban nem kerülhetett le a napirendről Kelet-Euró-
pában csak azért, mert az itteni országok egy részét felvették az előkelő, gazdag és jól 
működő államok klubjába (bár kérdés, hogy a fő- vagy a macskaasztalhoz ültették-e le 
őket). Reformpolitikákra most is szükség van, csak más értelemben, mint 1989 előtt. 
A könyv egyik fontos, bár sajnálatosan rövidre szabott alfejezete (335-337. o.) foglalkozik 
a kollektív racionalitást, illetve a valódi közérdeket megtestesítő gazdaságpolitikai és intéz-
ményi reformokkal. Nincs pontos szakirodalmi bizonyíték ezek növekedésösztönző hatá-
sára, Csaba László fejtegetéseiből azonban három dolog mégis világosan kirajzolódik. 

Az egyik az, hogy az ilyen reformok kidolgozásánál nem szabad a közösségi választá-
sok elméletéből kiindulni, mert - ez most saját, szándékosan sarkított és tömörített meg-
fogalmazásom - „a közérdeket nem lehet mindig vitára bocsátani".3 Mancur Olson felis-
meréseiből pedig azt is tudjuk, hogy az alkufolyamatok lehetőségének megteremtése 
jócskán el is téríthet a szándékolt s a közérdeket tükröző végeredménytől. 

További fontos következtetés a könyvben, hogy az alaposan előkészített és keményen 
végrehajtott intézmény- és jogrendszeri reformoknak közép és hosszú távon valóban van 
kedvező növekedési hatásuk - tehát nem a hatás tényének, csak a mértékének kimutatása 
megoldatlan még. A harmadik lényeges tapasztalat pedig az, hogy van több olyan „reform-
ország" a világon (például Mexikó, Argentína, Törökország, Dél-Korea vagy Izrael, 336. 
o.), ahol „felülről" sikeresen valósítottak meg átfogó gazdaságpolitikai és intézményi re-
formokat a legutóbbi években is. A felsorolt országok listájában az tűnik fel, hogy nincs 
közöttük új EU-tagország. S valóban, a jogi és intézményi átalakulás több kelet-európai 
országban nemcsak a piacgazdaság bevezetésének a lehetőségét teremtette meg, hanem fel 
is szaporította az akadályokat a további intézményrendszeri átalakulás, a gazdasági felzár-
kózást tényleg hatékonyan segíteni képes erős, de nem nagy állam kiépítésének útjában. 

Ez a gondolatgazdag könyv nem mindig olvasható könnyen, mert az explicit és impli-
cit hivatkozások sokasága mellett az is alapos odafigyelésre késztet, hogy a szerző saját 
szövege sokszor nem válik jól külön az átvett gondolatoktól. Itt egyáltalán nem a hivat-
kozások pontosságáról van szó, hiszen a könyv ebben a tekintetben a legigényesebb 
követelményeknek is megfelel. Sokkal inkább arról, hogy Csaba László gyakran úgy 
fűzi tovább a hivatkozott szerzők gondolatmenetét, hogy szinte észrevétlenül a helyükbe 
is lép. Ezt az érvelési technikát csak úgy lehet követni, ha valóban alaposan elmélyedünk 
az olvasásban. Ennél a könyvnél azonban mindenképpen ezt kell tennünk. 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. július-augusztus (785-790. o.) 

Tóth István György: Jövedelemeloszlás 
A gazdasági rendszerváltástól az uniós csatlakozásig 

Andorka Rudolf Társadalomtudományi Társaság-Századvég Kiadó, 
Budapest, 2005, 334 oldal 

Az elmúlt 15 évben számos cikk és könyv - főleg tanulmánykötet - jelent meg a magyar 
jövedelemeloszlás rendszerváltás utáni alakulásáról. Ennek ellenére Tóth István György 
könyve komoly hiányt pótol. A szokásoktól eltérően a recenzió indításaként nem vállalko-
zom a legfontosabb előzmények felsorolására, hiszen a szóban forgó kötetnek már az első 
lábjegyzete is több mint 70 hivatkozást tartalmaz. Ez a kötet részben éppen azért hiánypót-
ló, mert rendet teremt a téma sokrétű és szerteágazó irodalmában. „A jövedelemeloszlás 
témakörében tehát egy olyan elméletet keresünk, amely magyarázni képes az egyenlőt-
lenségek alakulásának dinamikáját [...]. Ez a tanulmány első lépés ebben a folyamatban: 
szisztematikusan összegyűjti az eddigi eredményeket, és igyekszik őket egységes keretbe 
helyezni" (10. o.) - tűzi ki könyve programját a szerző a bevezetőben (eredményeken a 
magyar jövedelemeloszlásra vonatkozókat értve). Tóth István György az első, aki erre a 
feladatra vállalkozott, és könyvével igen magas színvonalon teljesítette. 

Egyrészt szisztematikusan összegyűjtötte, érdemben feldolgozta és rendszerezte a té-
mában eddig elért eredmények jelentős részét, nagy segítséget nyújtva ezzel nemcsak a 
magyar jövedelemeloszlás, a jövedelmi egyenlőtlenségek és a szegénység alakulása iránt 
érdeklődő kezdő olvasónak, egyetemi hallgatónak, hanem azoknak is, akik az évek során 
már szinte minden hivatkozott tanulmányt olvastak. 

Másrészt egységes módszertani keretbe foglalta és következetesen alkalmazta a ház-
tartási adatfelvételek elemzése során használatos eszközöket. „A módszertani kérdé-
sekkel foglalkozó ilyen mértékű terjedelmi túlsúlyt az olvasó akár aránytalannak is 
tekinthetné" - írja Tóth István György könyve összefoglaló fejezetében (227. o.). Ép-
pen ellenkezőleg, számomra ez jelenti a kötet egyik fő vonzerejét: az olvasó mindig 
pontosan tudhatja, hogy az egyes számok mit jelentenek, és mire kell ügyelni az értel-
mezésük során. A szerző példaadó gondossággal elemzi az alkalmazott módszerek, 
mutatók előnyeit és hátrányait. Szívem szerint a könyvet kötelező olvasmánnyá tenném 
minden „anekdotikus adatra" hivatkozó gazdasági újságíró, minden gazdaság- és szo-
ciálpolitikus, sőt, tudományos dolgozó számára, aki valaha is kimondott vagy leírt 
ilyesféle slendrián mondatokat: „Magyarországon az elmúlt években az egyenlőtlensé-
gek jc-szeresükre nőttek". 

A kötet törzsét jelentő - a magyar és helyenként nemzetközi jövedelemeloszlásra vo-
natkozó kutatási eredményeket tartalmazó - Adatok és értelmezések című második részt 
valóban keretbe foglalja az inkább tankönyv jellegű Elméletek és feltevések című első 
rész és a módszertani részleteket rendszerező, részletesebben bemutató Függelék. 

Az 1. fejezet a személyek (háztartások) közötti jövedelemeloszlás kialakulására vonat-
kozó pozitív és normatív elméleteket tekinti át röviden, mintegy 20 oldal terjedelemben. 
Ennek keretében Pareto általános jövedelemeloszlási törvényével kezdve, az emberi tőke 
elméletén, Keynes abszolútjövedelem-, Friedman állandójövedelem- és Duesenberry re-
latívjövedelem-hipotézisén át az életciklusmodellekig és a kognitív tényezők szerepéig 
számos elméletről esik szó. A fejezet második része a jövedelemkülönbségek értékelésé-
vel, megítélésével, egyenlőség-egyenlőtlenség és igazságosság viszonyával kapcsolatos 
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teóriákat vesz sorra. Az ismertetés jó áttekintést ad a témával kapcsolatos alapvető elmé-
letekről, és eligazít a legfontosabb olvasnivalókban. 

A 2. fejezet a pozitív és normatív statisztika fogalmi kérdéseit és elemzési eszköztárát 
tekinti át, amit három részre osztott függelék egészít ki további részletekkel. A szerző az 
összefoglalásban is rámutat: „a jövedelemeloszlás mérőszámai nemcsak egyszerűen a 
leírást és a statisztikai jellemzést támogató segédeszközök, hanem [...] általános morálfi-
lozófiái tartalmakat, normatív kontextusokat rejtenek el vagy fednek fel" (227. o.). Kü-
lönösen igaz ez a szegénységgel kapcsolatos mutatókra. A tárgyalás nagy erénye, hogy 
ezt a szempontot mindvégig szem előtt tartja, esetről esetre gondosan körüljárja a lehet-
séges értelmezési mezőket, pontosan rámutatva az egyes mutatók alkalmazási területeire 
és mögöttes jelentéstartalmaira. 

A szerző először ismerteti a társadalmi jóléti függvények fogalmát, majd sorra veszi és 
értelmezi az egyenlőtlenségi mérőszámokkal kapcsolatos alapvető axiómákat, valamint 
az ezekből levezethető mutatókat (az Atkinson-indexek, illetve az általánosított entrópia 
indexcsaládja). Kisebb részt a főszövegben, nagyobb terjedelemben a függelékben szisz-
tematikusan sorra veszi a legfontosabb szegénységi indexeket, kitér a jövedelmi mobili-
tás mérőszámaira is. Az ismertetés igazán átfogó és rendszerezett, talán csak az egyenlőt-
lenségi mérőszámokat és a mobilitást összekapcsoló Shorrocks-féle mobilitási mutatót 
hiányolhatjuk.1 Rendkívül hasznos, hogy a függelékben magyar adatokat használva, rész-
letesen bemutatja, hogy a legfontosabb egyenlőtlenségi mutatók a jövedelemeloszlás mely 
részeire érzékenyek. 

Mivel a szerző maga is részben kézikönyv jellegű használatra szánta művének ezt a 
részét, ezért néhány apróbb hiányosságot is meg kell említenünk. Megkönnyítette volna 
az áttekintést egy egységesebb jelölési rendszer alkalmazása. Több apró képlethiba is 
előfordul, és egy kisebb hiba csúszott az egyenlőtlenségi axiómák ismertetésébe: a jöve-
delemátfordítás függetlensége (translation invariance) nem enyhébb feltétel a skálafüg-
getlenségi axiómánál, hanem attól eltérő fogalom. Egy-két mutató esetében a függelék-
ben is pontatlan a skálafüggetlenség szerinti értékelés. 

A módszertani fejezet második része és a hozzá kapcsolódó 20 függelék a későbbiek-
ben használt alapvető fogalmak kiválasztásának szempontjait és pontos meghatározásu-
katjárja körül, kitérve a mintavételi és egyéb eredetű adathibákkal kapcsolatos legfonto-
sabb kérdésekre is. Különösen tanulságos a háztartások méretgazdaságosságát figyelem-
be vevő különböző ekvivalenciaskálák átfogó, az összehasonlítás szempontjait szem előtt 
tartó elemzése. 

Fontos a vizsgálatok időhorizontjához kapcsolódó észrevétel is: egy rövidebb idősza-
kot magában foglaló hosszabb periódus alatt kisebbek az egyenlőtlenségi mutatók érté-
kei. Ez a megállapítás egyébként matematikai szükségszerűség - amint azt Shorrocks 
említett cikkében kimutatta - minden olyan egyenlőtlenségi mérőszám esetében, amely 
az átlaghoz viszonyított relatív jövedelem konvex függvénye. így téves az a feltételezés, 
hogy az emberi életpálya egészére nézve „nagyobb egyenlőtlenségeket regisztrálnánk, 
mint amit egy néhány éves időszak összegzése során kaphatunk" (292. o.). 

A kötet 3. fejezetének első négy alpontja a jövedelemeloszlás időbeli változásának 
magyarázatául szolgáló egy-egy elméletet, illetve elméletcsoportot mutat be. Az első 
alfejezet Kuznets elméletét, a Kuznets-görbével kapcsolatos megfontolásokat és vitákat 
ismerteti. A következő alfejezet Tinbergen modelljén keresztül a technológiai fejlődés és a 
felsőoktatási expanzió versenyfutásával foglalkozik. A 3.3 alfejezet több, a jövedelemeloszlás 

' Shorrocks, A. F. [1978]: Income Inequality and Income Mobility. Journal of Economic Theory, 19. 
376-393. o. 
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és a gazdasági növekedés kapcsolatát vizsgáló modellt mutat be, külön kitérve a 
mediánszavazó elméletére. Végül azokkal az ezredforduló táján keletkezett legfontosabb 
„elméletalkotási kísérletekkel" foglalkozik, amelyek a gazdasági rendszerváltás és a 
jövedelemeloszlás alakulása közötti összefüggéseket igyekeznek feltárni. Elsősorban 
Milanovic, Coricelli és a Flemming-Micklewright-szerzőpáros modelljeit emeli ki, ame-
lyek Kuznets elméletének egyfajta adaptációiként is felfoghatók. 

A kötet második része lehetőséget ad arra, hogy „megvizsgáljuk, az általunk talált 
empirikus eredmények mennyire vannak összhangban a felvázolt elméletek által körvo-
nalazott történetekkel" (103. o.). Az empirikus eredmények a rendszerváltás előtti idő-
szakra vonatkozóan a KSH jövedelemfelvételein, az azt követő évekre pedig a Tárki 
magyar háztartáspaneljén, majd háztartásmonitorján alapulnak. A kötetnek ez a része 
nemcsak több mint 10 éves kutatómunka tapasztalatait foglalja össze, hanem egy hatal-
mas méretű kutatásszervező munka eredményeit is hasznosítja. Tóth István György, aki 
a Tárki vezérigazgatója, több éve egyik szerkesztője a Tárki adatfelvételeit feldolgozó 
Társadalmi riportoknak. Az empirikus rész a szerző saját eredményeinek bemutatásán 
túl feldolgozza szinte a teljes, a Tárki adatainak elemzésén alapuló irodalmat. A recenzió 
keretei nem teszik lehetővé, hogy a felhasznált tanulmányok, cikkek, könyvek akár csak 
legfontosabbjait is megemlítsem, ezért a második rész ismertetése előtt a szerzőre ha-
gyatkozom a legfontosabb szerzőtársak kiemelésekor: Andorka Rudolf, MichaelF. Förster, 
Kolosi Tamás, Spéder Zsolt és SZÍVÓS Péter. 

A 4. fejezet a foglalkoztatás, a munkaerő-piac és a jövedelmi egyenlőtlenségek alaku-
lását, a köztük lévő kapcsolatokat vizsgálja, rendkívül tág időhorizonton, helyenként 100 
évre visszamenően. A rendszerváltás sokkjának bemutatását nemcsak magyar, hanem a 
visegrádi országokra kiterjedő nemzetközi adatokkal is illusztrálja. Tárgyalja a foglal-
koztatás drasztikus visszaesését, a foglalkoztatottság, a munkanélküliség és az inaktivitás 
időbeli alakulását. Ezzel kapcsolatban fontos megállapítás, hogy a rendszerváltás első 
szakaszában „az inaktivitás növekedését egyszerre okozta a gazdasági átrendeződés miatt 
fellépő nyomás és a jóléti rendszerek felől jelentkező szívó hatás" (123. o.). A fejezet 
egyik legizgalmasabb része a kor-kereset profilok 1992 és 2000 közötti változásának 
bemutatása az iskolai végzettség szerinti kategóriákban. 

Számomra a magyarországi jövedelemeloszlás sajátosságairól szóló 5. fejezet jelenti a 
kötet egyik csúcspontját. Ebben a szerző összefoglalja és egységes szerkezetben ábrázol-
ja a jövedelemegyenlőtlenséget és szegénységet mérő legfontosabb mutatók 1962 és 2003, 
illetve 1987 és 2003 közötti idősorait (amelyek a rendszerváltás előtti évekre vonatkozó-
an az Atkinson-Micklewright-szerzőpáros, az 1992-től kezdődő időszakra vonatkozóan 
pedig a Tárki adatai alapján készültek). Megállapítja, hogy a jövedelmi egyenlőtlenségek 
növekedése valójában már a rendszerváltás előtt, 1982-től kezdődően megkezdődött. Ez 
a folyamat a rendszerváltást követően felgyorsult, amit 1996 és 2000 között egy nagyon 
kicsit emelkedő, inkább stagnáló trend követett. Az egyenlőtlenségek változása, leg-
alábbis a vizsgált időszak egy részében, elsősorban a szélső decilisekben élők jövedelmi 
helyzetének alakulásával volt összefüggésben. 

Rendkívül érdekes a foglalkoztatás, a reáljövedelem és a szélső decilisek jövedelem-
arányának változását egymással összefüggésben bemutató elemzés. Megállapítja, hogy 
„amikor a foglalkoztatás és a reáljövedelmek egyaránt és jelentősen csökkentek, a jöve-
delemegyenlőtlenségek erősen nőttek" (152. o.). A nemzetközi összehasonlítások pedig 
azt mutatják, hogy a - közhiedelemmel ellentétben - a magyar jövedelmi egyenlőtlensé-
gek nem kiugróan magasak. 

A 6. fejezet a szociálpolitikának az egyenlőtlenségekre gyakorolt hatását elemzi. Nem-
zetközi összehasonlítás alapján viszonylag szoros - értelemszerűen negatív előjelű - össze-
függést mutat ki a jóléti támogatások és a szegénységi ráták nagysága között. Az egyes 
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jövedelemtípusok eloszlási jellemzőit, a koncentrációs együtthatókat vizsgálva - és látvá-
nyos grafikonokon ábrázolva - megállapítja, hogy míg a nyugdíjak egyfajta „középosz-
tályos" mintát mutattak, addig a rendszerváltás utáni időszakban fokozatosan növekedett 
a különböző segélyfajták (munkanélküli, anyasági stb.) és a családi pótlék célzottsága, a 
kereseti egyenlőtlenségek mértékét tompító hatása. Ebben persze szerepet játszik az is, 
hogy ezeknek a segélyeknek, támogatásoknak a legfőbb alanyai - a munkanélküliek, a 
gyermeknevelési ellátásban részesülők és a gyermekek - egyre nagyobb arányban talál-
hatók a legalsó decilisekben. Nem találtam igazán meggyőzően alátámasztottnak viszont 
a 6.1. alfejezet címében is megfogalmazott állítást a társadalompolitika fáziskéséseiről. 

A könyv legizgalmasabb része a jövedelemegyenlőtlenséget meghatározó tényezők 
relatív szerepével foglalkozó 7. fejezet. A szerző a jövedelmi egyenlőtlenségeknek a 
népesség alcsoportjai szerint történő tényezőkre bontása révén nagyon fontos megállapí-
tásokra jut. A 199. oldalon található összefoglalást kivonatolva, megállapíthatjuk, hogy 
1987-ben a jövedelmek egyenlőtlenségére a legnagyobb hatást a háztartások foglalkozta-
tási összetétele gyakorolta, viszonylag jelentős volt még a háztartásfő iskolázottság szint-
je szerinti egyenlőtlenségek magyarázó ereje. A vizsgált egyenlőtlenségi mutató (az átla-
gos logaritmikus eltérés) 1987 és 2003 közötti változását csaknem felerészben magyaráz-
za a foglalkoztatás polarizációjából fakadó strukturális hatás, aminek döntő része 1992-
ig következett be. A társadalmi csoportok közötti polarizáció viszont leginkább az isko-
lázottság dimenziójában jellemző. Jelentős a magyarázó ereje az etnikai különbségek 
mentén megvalósuló jövedelmi szórás növekedésének is. Az iskolázottság megváltozott 
szerepét a szerző korcsoportok szerinti bontásban is megvizsgálja. 

Mindezek alapján lehetőség nyílik arra, hogy a jövedelmi egyenlőtlenség változásának 
az 5. fejezetben bemutatott szakaszait pontosabban körül tudjuk írni. Míg a transzformá-
ciós átalakulás első szakaszának egyenlőtlenség-növekedését elsősorban a foglalkoztatási 
átrendeződés határozta meg, addig a második szakaszban (1992 és 1996 között) inkább 
az iskolázottsági szintek közötti egyenlőtlenségek növekedése magyarázta. Az 1996 és 
2000 közötti lassulás után, a gyors gazdasági növekedés időszakában az egyenlőtlensé-
gek ismét növekedni kezdtek. Ha ez a jelenség nem átmeneti ingadozás, akkor komoly 
kétségeket kelthet a 3. fejezetben ismertetett elméletek némelyikének relevanciájával 
kapcsolatban. 

A 8. fejezet az egyes társadalmi-demográfiai csoportok elhelyezkedését vizsgálja a 
jövedelemeloszlásban. Ennek során a szerző a jövedelmi csoportokat a mediánjövedelem 
százalékos sávjai alapján határozza meg és társadalmi-demográfiai jellemzők (háztartás-
fő neme, életkora, iskolázottsága, gyerekszám stb.) szerinti összetételüket vizsgálja. Ennek 
az egyébként rendkívül alapos vizsgálatnak egyik hátránya azonban, hogy magyarázó 
modell hiányában nem tudjuk, az egyes jellemzők közül melyek azok, amelyek önma-
gukban és melyek, amelyek csak az összetételi hatások révén meghatározóak. Ezen a 
problémán lép. túl a szegények, illetve a gazdagok közé kerülést elemző két logisztikus 
modell. A modellek azt mutatják, hogy a legnagyobb differenciáló hatása az iskolai 
végzettségnek van. Ezt követi a munkaerő-piaci státus, valamint a háztartásfő etnikai 
hovatartozása. Fontos eredmény, hogy ezekben a modellekben nagyon gyengék, vagy 
éppenséggel nem szignifikánsak a háztartásfő nemére, életkorára, valamint a szegénység 
esetében a településtípusra vonatkozó változók. Ezek tehát alapvetően az összetételi hatá-
sok által befolyásoltak. 

A tanulmány eredményeit összegző 9. fejezetet egy utószó követi. Ebben a szerző az 
egyenlőtlenségek percepciójával kapcsolatos legfontosabb kérdéseket elemzi, elsősorban 
annak okát kutatva, hogy a magyar társadalom többsége sokkal nagyobbnak látja az 
egyenlőtlenségek növekedését, mint amilyen az a valóságban volt, és meglehetősen ma-
gas az életszínvonallal, anyagi helyzettel való elégedetlenség. Az elemzés legfontosabb 
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eszköze a referenciacsoportok elmélete, de kitér az 1. fejezetben ismertetett néhány el-
méletre is. A referenciacsoportok kapcsán új szemszögből tekinthetünk arra a már bemu-
tatott jelenségre, hogy azokban az időszakokban, amikor az egyenlőtlenségek kevéssé 
nőttek, vagy stagnáltak, a belső átrendeződések, strukturális változások eredménye-
ként számos társadalmi csoport tapasztalhatott változást saját referenciacsoportja jöve-
delmében. 

Fontos megállapítás, hogy „a társadalmi mobilitás hozzájárul a társadalmi integráció-
hoz és politikai stabilitáshoz" (241. o.). Ennek kapcsán megemlítem, hogy a növekvő 
elégedetlenségben szerepet játszhatott a relatív jövedelmi mobilitás 1993 és 2001 között 
kimutatható folyamatos csökkenése. A fejezet végén, az egész kötet mondanivalójának 
összegzéseként, a társadalom- és gazdaságpolitika legfontosabb feladataként az oktatás 
erőteljes fejlesztését és a foglalkoztatás bővítését jelöli meg. 

A kötet egyes fejezeteinek részletes ismertetése bizonyítja, hogy igen nagy ismeret-
anyagot görgető, adat- és részletgazdag, ugyanakkor az elmúlt évek társadalmi változá-
sainak néhány átfogó folyamatára is fényt derítő műről van szó. Hiányérzetet talán az 
kelthet az olvasóban, hogy kevés helyen sikerült összekapcsolni az ismertetett elmélete-
ket és az empirikus tapasztalatokat. 

Befejezésül a kötet számomra egyik legnagyobb pozitívumát emelném ki, az állandó 
önreflexiót. Szinte nincs az elemzésnek olyan pontja, ahol a szerző ne figyelmeztetné az 
olvasót: vigyázat, ezt másképpen is lehetne csinálni, az alkalmazott módszernek lehetnek 
hátulütői is. Ezt az attitűdöt jól jellemzi az egyik alfejezet címe: Egyéb okok arra, hogy 
bizonytalanok legyünk az eredményeinkben. Nincs ennél gyümölcsözőbb megközelítés-
mód sem a kutató, sem a tanár, sem a diák számára. 

Molnár György 

Molnár György az MTA KTI tudományos főmunkatársa. 
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Employment and educational attainment in Hungary 

Gábor Kertesi and Júlia Varga 

The study looks at reasons behind the low employment level in Hungary that have to do 
with educational attainment. The starting point is an international comparison of the 
educational-attainment structure of the population. The comparison is impeded by uncer-
tainties about how to classify certain levels in the Hungarian school system. There are 
strong substantive reasons for saying that a qualification from a skilled-worker or voca-
tional school should be placed in a category lower than the upper secondary level. If that 
classification is applied, the educational attainment of Hungary's population in 2001 fell 
significantly short of the average for the EU countries, despite the large-scale expansion 
of education in the 1990s. The still high proportion of ill-educated can be attributed 
mainly to a break in the mid-1980s in a long-term trend: the proportion of each cohort 
attaining a very low level of schooling had been falling steadily since the beginning of the 
1970s. The expansion of schooling stopped short at the poor strata. Most of the shortfall 
in employment derives from the problems with employing labour with low educational 
attainment: there are too many of them compared with the EU average and they are less 
employable. Finally, the study draws on earlier evidence and some new arguments to 
dispel concerns that the excessive education is being provided in Hungary in secondary 
schools offering a school-leaving certificate and in higher education. 

The effect of asymmetry among networks on the provision charges 
of mobile telephone services 

Viktória Kocsis 

The article analyses mobile telecommunications and the asymmetric market for two-way 
access characteristic of it, with the aid of market-structure models. It examines whether 
the cost-based provision charges prescribed in the regulations offer a desirable solution 
in welfare terms, and if so, under what conditions. Augmenting the models in literature 
of the late 1990s that assumed a symmetrical market with consumer loyalty and the 
differing cost structures of providers, the author concludes that neither equilibrium profit 
of providers nor welfare is independent of the provision charges, regardless of what 
price structures are used. From the provider's point of view, the provision charges can 
offer scope for collusion. From the consumer-surplus point of view, charges higher than 
the provision costs are more favourable in situations closer to market entry, while in a 
mature market, cost-based or lower charges are more favourable. 
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Introduction of the Budapest Liquidity Measure 

Gábor Kutas and Richárd Végh 

Today's capital markets are characterized by concentration and sharper competition for 
issuers, trading participants, and liquidity. All trading platforms wish to accommodate 
the needs of market players, for ultimate efficiency and limitless flexibility. This en-
hances significantly the importance of measures that assist objective comparison of ex-
changes and markets. To serve this goal, the authors have created the Budapest Liquidity 
Measure (BLM), an indicator to show the main parameter of market efficiency: liquidity. 
The liquidity of a market determines the implicit cost of transactions; higher liquidity 
implies lower transaction costs. The paper introduces the structure and methodology of 
the BLM and compares it with other published liquidity-measure models. The authors 
have been measuring liquidity since October 2004 on their domestic market (7 stocks and 
a future contract for the BUX index), on the London Stock Exchange (GDRs for four 
Hungarian stocks), and on the Warsaw Stock Exchange (two dual-listed Hungarian stocks), 
based on public Reuters order-book data. Thereby, the securities' primary and secondary 
listings become comparable, which may help institutional investors to select the most 
efficient market for order execution. The BLM expresses the implicit costs of transac-
tions in basis points. It may also give valuable information for issuers on the effective-
ness and on the added value of their secondary listings. The empirical findings prove that 
implicit transaction costs in the instruments concerned are much lower in Budapest than 
on the secondary-listing markets, as the authors demonstrate in the paper using various 
calculation examples. The author's methodology has been employed by the Budapest 
Stock Exchange to calculate the Budapest Liquidity Measure. 

Are we on the right track? Hungary's Euro strategy 

Péter Mihályi 

Hungary seeks to demonstrate its credibility and fulfil the Maastricht criteria with gradual 
fiscal consolidation, a flexible system of exchange rates, and adherence to inflation tar-
gets. This is ill-advised, as it conceals the fluctuations in all four indicators. Credibility 
was lost around 2001 and situation with the four nominal convergence criteria is worse 
than it was in 2005. The strategy followed for four years is not suited to restoring cred-
ibility or ultimately to meeting the nominal convergence criteria either. The conflict 
between the government and central bank is an effect, rather than a cause of the course 
followed for four years becoming impossible. Credibility can only be regained now by 
turning to a currency-board system. Freedom of economy policy has been reduced to 
deciding when to schedule this. The study does not attempt to examine systematically the 
political, legal and institutional conditions for introducing a currency board. The alterna-
tive of speeding up spontaneous introduction of the Euro is a less favourable course. 

The pension system and game theory. Remarks on the article by József Mészáros 

András Gömöri 

József Mészáros makes some statements about the pension system (and partly the politi-
cal system) in the second part of his Közgazdasági Szemle article 'Social-insurance pen-
sion systems as public goods', based on a conceptual apparatus and assumptions pre-
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sented in the first part of the article. The apparatus presented is inaccurate in some places 
and erroneous in others. The main contentions based on this (apart from being likewise 
inaccurate) are connected to the mathematical apparatus and the theses not by aimed 
proofs but by vague (although not necessarily erroneous) associations. My remarks refer 
to the apparatus mentioned and to the associated contentions about the pension system, 
not to the content of those contentions. 

Operative competitiveness and the forces driving 
it in the Hungarian meat industry 

József Tóth 

The author of the study presents the scope for applying a new non-parametric procedure 
(OCRA). The seemingly chronic problems of efficiency and competitiveness in the meat 
industry make it especially worth analysing at length with the new tool the concept of 
operative competitiveness, the position of the branch within the food industry, and the 
forces driving competitiveness within the meat-industry corporations. 

Simultaneous accountability and connection systems in the operation 
of non-profit organizations 

Mónika Molnár and Ferenc Farkas 

The first part of the article reviews the background to an international debate taking place 
for more than a decade, over various approaches to the accountability of non-profit 
organizations. This has shed specific light on the dichotomy between the principal-agent 
theory and the withdrawal-protest phenomenon. The second part of the article explores 
the connection system of non-profit accountability and analyses the participants in it. 
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B E R L I N G E R E D I N A 

A nyugdíjrendszer és a diákhitelrendszer összekapcsolása 

A tanulmány a nyugdíjrendszer és a diákhitelrendszer összekapcsolásának lehető-
ségét vizsgálja. Röviden bemutatja a rendszerek célját, jellemzőit, a legfontosabb 
dilemmákat és hasonlóságokat. Ezután egy olyan összekapcsolt modellt ismertet, 
amely sok szempontból hatékonyabbá tenné mindkét rendszer működését. A modell 
egyik legvonzóbb tulajdonsága az egyszerűség és az átláthatóság. Ezenkívül szá-
mos olyan ösztönzőt rejt magában, ami minden lehetséges forrást mozgósít a két fő 
célkitűzés, a tanulmányok finanszírozása és az időskori létbiztonság megteremtése 
érdekében. A szerző formalizáltan is levezeti a rendszer egyensúlyi működéséhez 
szükséges nyugdíj-indexálási szabályt. Ennek során igyekszik közelíteni egymás-
hoz a nyugdíj és a diákhitelezés szakirodalmának fogalmait és jelölésrendszerét.* 
Journal of Economics Literature (JEL) kód: H55,122. 

A nyugdíj 

A nyugdíjrendszerek célja az öregkori megélhetés biztosítása. A nyugdíjrendszerekkel 
kapcsolatos problémaként leggyakrabban a demográfiai és munkaerő-piaci trendeket, 
illetve a rendszerek átláthatatlanságát szokták említeni (Barr [2001], Lindbeck-Persson 
[2002], Simonovits [1998]). Augusztinovics Mária meggyőzően érvel amellett, hogy a 
kötelező nyugdíjrendszerek fő problémája nem is annyira a demográfiai változás (a né-
pesség öregedése), hanem sokkal inkább a munkaerő-piaci változás (Augusztinovics 
[2005]). Nevezetesen az, hogy az egyéni jövedelmek egyre kisebb hányada származik 
munkajövedelemből, mindinkább laza, szerződéses kapcsolatok kerülnek túlsúlyba a tar-
tós, főállású munkaviszony helyett. Ezek a szerződésen alapuló jövedelmek nem nyug-
díjjárulék-kötelesek, így félő, hogy a jelenleg aktív korban lévő generáció jelentős há-
nyada nyomorogni fog nyugdíjas korában, egyszerűen azért, mert nem képződik elégsé-
ges nyugdíj-megtakarítása. Nyilvánvaló, hogy ez a probléma a felosztó-kirovó és az 
egyéni tőkeszámlás rendszert egyaránt veszélyezteti. 

Augusztinovics Mária azt javasolja, hogy a kötelező nyugdíj két komponensből1 áll-
jon: a minimális megélhetést biztosító, egységes alapnyugdíjból és egy többletből; az 
első komponenst adókból finanszíroznák, és csak a másodikat a munkajövedelmen alapu-

* A kutatást az Oktatási Minisztérium által nyújtott Deák Ferenc-ösztöndíj támogatta (0034/2004). Külön 
köszönöm Augusztinovics Máriának az alapötletet és a sok segítséget. A hibákért, hiányosságokért kizárólag 
a szerzőt terheli a felelősség. 

1 Ehhez jönne harmadik pillérként az önkéntes nyugdíjtakarékosság. 

Berlinger Edina adjunktus, Budapesti Corvinus Egyetem Pénzügyi Intézet (e-mail: edina.berlinger@uni-
corvinus.hu) 
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ló befizetésekből (Augusztinovics [2005]). Ennek az elképzelésnek már a nyugdíjreform 
előtt is jelentős volt a támogatottsága, és egyezett a Nyugdíjbiztosítási Alap Önkormány-
zata álláspontjával {Augusztinovics és szerzőtársai [2002]).2 Réti János - a nyugdíjrefor-
mot megelőző - javaslata szerint az alapnyugdíjat alapvetően személyi jövedelemadóból 
kellene finanszírozni, ezáltal az alapnyugdíj szélesebb jövedelembázisra épülne, mint a 
munkanyugdíj (Réti [1995]). A munkanyugdíj-biztosítás maradt volna felosztó-kirovó 
rendszerben, amelyet tisztán biztosítási alapokra helyezték volna, egyfajta pontrendszer 
segítségével teremtve szoros kapcsolatot a járulékok és a járadékok között. Az 1998-as 
reform során nem ez a koncepció, hanem a Világbank által támogatott pénzügyminiszté-
riumi modell valósult meg, ami a felosztó-kirovó rendszer részleges privatizációját -
tőkeszámlás rendszerre való átalakítását - jelentette. Ez a reform azonban nem oldja meg 
sem a demográfiai, sem a munkaerő-piaci változások okozta problémákat; sőt, egyértel-
műen nem növeli az átláthatóságot sem. A nyugdíjrendszer lényegi megreformálásának 
igénye folyamatosan jelen van. 

Az alapnyugdíjból és munkanyugdíjból álló rendszernek - amely szétválasztaná a szo-
lidaritási és a biztosítási elvet - csakugyan jelentős a vonzereje, látni kell azonban, hogy 
a minimális megélhetéshez szükséges nyugdíj jelentős összeget tesz ki. Ha pedig a nyug-
díj nagy része nem a befizetéseken alapul, akkor - amellett, hogy nem ad méltóságot a 
nyugdíjasnak -ellenösztönző hatások lépnek fel, azaz a résztvevők egy jelentős része azt 
keresi, miként szabadulhatna meg a befizetési kötelezettségtől. Valójában olyan 
befizetésalapú nyugdíj modellre lenne szükség, amely a vázolt munkaerő-piaci tendenci-
ák mellett is megbízhatóan megoldja, hogy a népesség nagy részének legalább akkora 
nyugdíj-megtakarítása képződjön, amely időskorra minimális megélhetést biztosít. Az is 
egyértelmű, hogy a minimális megélhetést biztosító megtakarításnak kötelezőnek kell 
lennie,3 csak az ezen felüli nyugdíj-megtakarítások lehetnek önkéntesek. 

Az általam kidolgozott (összekapcsolt) modell megfelel a fentiekben megfogalmazott 
követelményeknek: szétválasztja a szolidaritást a biztosítási elvtől, elmozdulást jelent a 
munkajövedelem-alapú rendszerektől az állampolgári befizetési kötelezettség (és jogo-
sultság) irányába, motiválja a járulékfizetést, könnyen átlátható, de az alapnyugdíj nagy 
részét nem adóból, hanem járulékból finanszírozza, így megmarad a járulékok és a jára-
dékok közötti szoros kapcsolat. Mielőtt rátérnék az összekapcsolt modell ismertetésére, 
vessünk egy pillantást a diákhitelezésre! 

A diákhitel 

A diákhitelrendszer célja, hogy segítse a felsőfokú tanulmányok finanszírozását a jövő-
beli életkereset terhére. Egy hatékony diákhitelrendszer ezt a szolgáltatást olcsón, biz-
tonságosan és széles körben képes nyújtani. Mivel a tőkepiac a hosszú futamidő és a nagy 
kockázat miatt általában sehol sem látja el ezt a feladatot, állami szerepvállalásra van 
szükség (ami nem jelent feltétlenül finanszírozást). Viszonylag erős szakmai konszenzus 
van abban a kérdésben, hogy ha egy országban elég fejlett a társadalombiztosítási és 
adórendszer, akkor a diákhitel törlesztését az egyéni jövedelem fix hányadában kell meg-

2 Réti [1995] ennek két lehetséges modelljét is leírta aszerint, hogy a két pillér „egymást tartja ... vagy 
egymás mellett helyezkedik el." (929. o.). 

3 Ennek több oka is van: egyrészt el kell kerülni a potyautashatást, másrészt lehetőség szerint meg kell 
védeni a polgárokat a saját rövidlátásuk, gondatlanságuk káros következményeitől, harmadrészt a tőkepiaco-
kon általában nehéz járadékot vásárolni, például az aszimmetrikus információs helyzet miatt (Lindbeck-
Persson [2002]). 
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állapítani (ezáltal csökken a hitelfelvevő egzisztenciális kockázata, valamint a visszafize-
tés elmaradásának a kockázata). Némiképpen megoszlanak a vélemények azzal kapcso-
latban, hogy a visszafizetési kötelezettség az egész aktív időszak alatt fennálljon-e (diplo-
másadó), vagy a hitel és kamatának megfizetésével megszűnjön-e (diákhitel). Az elmélet 
és gyakorlat egyaránt azt mutatja, hogy a kérdés valójában eldőlt a diákhitel javára. Az 
egyik fő érv a diplomásadó ellen, hogy igazságtalanul és fenntarthatatlanul nagymértékű 
újraelosztáshoz vezetne: a magas keresetűek sokkal többet fizetnének vissza, az alacsony 
keresetűek pedig sokkal kevesebbet; miközben a hitelfelvétel közel azonos nagyságú. A 
diplomásadó másik nehezen elfogadható jellemzője, hogy a részvétel kötelező akkor is, 
ha a hallgató nem szorul rá. A nyugdíjrendszerekben a megtakarítás megelőzi a felhasz-
nálást, ezért szükség van a megtakarítás kikényszerítésére (ez is a szolgáltatás része), 
ezzel szemben a diákhitelrendszerekben semmi sem indokolja a hitelfelvétel kikényszerí-
tését. (A felsőfokú képzés finanszírozási formáiról és a diákhitelezésről részletesebben 
lásd példáué Semjén [2002] és Májer [2002].) 

A magyarországi diákhitelrendszer jelenleg stabilan, viszonylag alacsony nem vissza-
fizetési hányad mellett működik.4 Ilyen rövid idő alatt persze nem lehet egyértelműen 
értékelni a működését. Nem lehet tudni, hogy a rendszer paraméterei valóban jól van-
nak-e beállítva, többek között azért sem, mert az életpályák hosszú távú előrejelzése 
nagyon nagy kockázatot hordoz magában. 

A Diákhitel Központ Rt. az Államadósság Kezelő Központ Rt. (ÁKK) segítségével 
állami garanciavállalás mellett diákhitelkötvényeket bocsát ki (1-2 százalékpontos ho-
zamfeláron), illetve banki hiteleket vesz fel. Ebből (és a diplomások befizetéseiből) fi-
nanszírozzák a hallgatóknak nyújtott hiteleket (és a fennálló hitelállomány miatt képződő 
kamatokat). Félő azonban, hogy a rendszer növekedésével az állami garancia szűk ke-
resztmetszetté - és így a tőkepiaci finanszírozás korlátjává - válik, ezért is érdemes más 
finanszírozási megoldásokat keresni. 

Hasonlóságok 

A nyugdíjrendszer és a diákhitelrendszer számos tekintetben hasonlóan működik. 
- Mindkettő jövedelmeket csoportosít át az életpálya mentén. 
- A befizetések jövedelemarányos (pontosabban jövedelemfüggő) jellege mindkét rend-

szerben lényegében vitán felül áll. Mindkét rendszer a kereső életszakasz jövedelmeinek 
adott százalékát „metszi le" (bizonyos alsó-felső korlátok mellett). 

- Mindkét rendszert önfenntartóan kívánják működtetni, azaz nem kívánnak sem pro-
fitot, sem veszteséget termelni hosszú távon. 

- Mindkét rendszerben szükségképpen kockázati közösség jön létre (halál, rokkantság 
stb.).^ 

- Általában mindkét rendszerben van szolidaritási elem is a biztosítási elemen felül, 
azaz előre lehet tudni, hogy például a magasabb életkeresetűektől tőke áramlik az alacso-
nyabb életkeresetűekhez. 

Ez utóbbi (úgynevezett szolidaritási) elem jelenléte nem csupán véletlen következ-
mény, hanem mindkét rendszerben többnyire kifejezett politikai célkitűzés is. Sajnos, a 
gyakorlatban szinte átláthatatlan, hogy milyen mértékű és főleg milyen szerkezetű újrael-
osztás jön létre. A hazai diákhitelrendszerben például a hitelfelvevők számára nemcsak a 

4 2004-ben a törlesztési előirányzat 98,14 százaléka befolyt. A nem fizetők szerződését felmondták, és a 
tartozást átadták az APEH-nak behajtásra. [Forrás: Diákhitel Központ Rt. (DK Rt.)]. 
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1. ábra 
A különböző életkeresetű, nyugdíjig életben maradó diákhiteladósok nyeresége 

az újraelosztáson* 
Forint 

* A képzés végi adósság 1,5 millió forint. A nyereség/veszteség is a képzés végére van visszadiszkontálva. 

forrásköltséget számítják fel, hanem azon felül egy kockázati prémiumot is, amely a 
nemfizetési kockázatot hivatott fedezni. A diákhitelezés során kétféle nemfizetési kocká-
zattal kell számolni. Egyrészt, ha valaki nyugdíjig nem tudja hiteltartozását visszafizetni 
(mert olyan alacsony volt a kimutatott életkeresete), akkor nyugdíjba lépéskor elengedik 
a tartozását; másrészt megtörténhet, hogy a hiteladós még nyugdíj előtt elveszti jövede-
lemszerző képességét (halál, rokkantság stb.), természetesen ezeket a tartozásokat is 
leírja a hitelnyújtó (a tartozás nem örökölhető). Ennek megfelelően beszélhetünk jöve-
delmi és korai kiszállás kockázatáról. A modellszámítások azt mutatják, hogy a jelenlegi 
magyar diákhitelrendszerben, ha valaki mindvégig a minimálbér függvényében törleszt, 
akkor nagy valószínűséggel nyugdíjba vonulásáig nem lesz képes törleszteni teljes tarto-
zását. Tehát a jövedelemi kockázat még a befizetési alsó korlát mellett is markánsan jelen 
van. Ebből viszont az következik, és a számítások is azt mutatják, hogy jelentős a 
kikényszerített szolidaritás: a nagyon alacsony életkeresetűek nyugdíjkor elengedett tarto-
zását azok fizetik meg, akik időben törlesztik tartozásukat a kockázati prémiummal együtt. 

Nagyon érdekes azonban, hogy a törlesztők közül pontosan kik fizetik meg a nagyon 
alacsony keresetűek által okozott veszteséget. Az 1. ábra a kezdőjövedelem függvényé-
ben mutatja, hogy a nyugdíjig életben maradó és rendszeresen törlesztő hiteladósok mennyit 
nyernek ( + ) vagy veszítenek (-) az újraelosztás során. A számítások során feltettem, 
hogy minden jövedelmi kategória azonos súllyal képviselteti magát, az ábra pedig egy 
reprezentáns személy nyereségét/veszteségét mutatja (részletesebben lásd Berlinger [2004]). 

Látszik, hogy az alacsony életkeresetű hiteladósok egy része akkor sem tudja tartozá-
sát maradéktalanul visszafizetni, ha nyugdíjig életben marad, és addig folyamatosan tör-
leszt. Ok nyernek az újraelosztáson, hiszen a kockázati közösség fizeti meg helyettük a 
tartozásuk egy részét. Az alacsony keresetűek és a korán kiszállók nyereségét a magasabb 
keresetűek finanszírozzák. De az 1. ábrán jól látszik, hogy eléggé különös módon: minél 
magasabb valakinek a keresete, annál kevésbé veszi ki részét a költségekből. Ez a különös 
újraelosztási szerkezet magából a jövedelemarányos törlesztésű konstrukcióból következik. 
A magyarázat egyszerű: minél nagyobb a jövedelem, annál nagyobb a törlesztőrészlet, 
annál rövidebb a törlesztési idő, annál kevesebb ideig kell kockázati prémiumot fizetni. 
Nem hinném, hogy az újraelosztás (szolidaritás) pártolóinak ez lett volna a szándékuk, és 
úgy gondolják, hogy rendjén van, hogy a lassan, de biztosan, épphogy törleszteni képes, 
alacsony/közepes jövedelmű rétegek viseljék az újraelosztás terhét. 

Több érv is szól amellett, hogy jó lenne megszabadulni ettől a hamis „szolidaritási" 
elemtől a diákhitelezés során: nélküle kisebb lehetne a kockázati prémium, kisebb lenne 
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a kockázatiprémium-számítás becslési hibája, ráadásul a túlzott mértékű szolidaritás az 
ellenmotivációs hatások miatt a rendszer fenntarthatóságát is veszélyezteti. 

Hogyan lehetne megszabadulni a jövedelmi kockázattól a diákhitelrendszerben? Keve-
sebb hitelt kell adni, és/vagy növelni kell a törlesztési hányadot, de még jobb lenne, ha 
életkor- és eladósodásfüggővé tennék a törlesztési hányadot, továbbá meg lehetne emelni 
a törlesztés alsó korlátját (az eddig felsorolt intézkedések csökkentik a nyugdíjkor fenn-
álló tartozás várható értékét), de az is elképzelhető megoldás lenne, hogy a nyugdíjkor 
elengedett tartozásokat külső forrásból (például adóból) finanszírozzák, ne pedig a koc-
kázati közösségre terheljék. 

Nem meglepő, hogy a nyugdíjrendszerek esetében is sokan érvelnek amellett, hogy 
tisztán biztosítási alapon kellene működtetni ezeket a rendszereket, száműzni kellene az 
életkeresetek különbözősége miatti újraelosztást, és az adórendszerre kellene bízni ez 
utóbbi következetes és átlátható megvalósítását. Végül is a diákhitelrendszer és a nyug-
díjrendszer alapvetően hosszmetszeti eszközök: a jövedelmek életpálya mentén történő 
átcsoportosítását szolgálják, a jövedelemegyenlőtlenségek keresztmetszeti tompítását in-
kább az adórendszerre kellene bízni. 

Ö s s z e k a p c s o l á s 

A fő eltérés, hogy a hallgatói hitelrendszerek az életpálya mentén korábbra, a nyugdíj-
rendszerek pedig későbbre csoportosítják a jövedelmeket. A nagy ívű gondolatot, hogy a 
két rendszert egységben, egymással összekapcsoltán működtessük, először Augusztinovics 
Mária vetette fel (Augusztinovics [1993], [1997]). A nyugdíj-megtakarításokat ily mó-
don humán tőkébe (a fiatalok korúak felnevelésébe és képzésébe = gesztációba) fektet-
nék. A keresőkorúak visszafizetései pedig fedezetet teremtenének az időskorúak nyugdí-
jára. Az a generációkon keresztüli finanszírozás, ami korábban a nagycsaládokon belül 
zajlott, ezáltal intézményesítve és összekapcsolva működne a társadalom egészére nézve. 

Az összekapcsolódás mértéke különböző lehet. A skála egyik végpontján van az a 
megoldás, hogy Diákhitel Központ által kibocsátott kötvényeket vásárolják meg a nyug-
díjpénztárak (várhatóan hosszú lejáratú, változó kamatozású konstrukció felelne meg 
mindkét fél igényeinek), sőt zártkörű hitelmegállapodásokkal tovább lehetne csökkenti a 
tranzakciós költségeket. Vagyis találják meg egymást a tőkepiacon. Itt felmerül a kérdés, 
hogy a kötelező magánpénztárak vagy inkább az önkéntes pénztárak lehetnek a diákhitel 
finanszírozói Magyarországon a jelenlegi szabályozás szerint;5 illetve hogy hogyan érde-
mes módosítani a jelenlegi szabályozást: elő lehet-e/kell-e írni kötelezően, vagy lehet-e/ 
kell-e tiltani számukra a diákhitelkötvények megvásárlását. Ezzel a kérdéssel külön ta-
nulmányban foglalkozom. 

Elképzelhető azonban ennél szorosabb kapcsolat is, amely a két rendszer működési 
elvének alaposabb újragondolását igényli. 

Az emberi életet három szakaszra bontjuk (fiatal-kereső-idős), a t~n időpont a felső-
fokú képzés végét mutatja, a t = N időpont pedig a nyugdíjba lépést. Hn a képzés végére 
felhalmozódott diákhitei-tartozást jelöli kamatokkal együtt, a Pépedig azt az összeget, 
amely ahhoz kell, hogy a nyugdíjas egy minimális megélhetést biztosító életjáradékot 
vásároljon a nyugdíjba lépéskor (ennek mértéke a nyugdíjkor várható élettartamtól, az 
induló nyugdíj nagyságától, az indexálástól és a biztosító várt hozamától függ). 

A 2. ábra a diákhitel és a nyugdíj miatti jövedelemátcsoportosításokat mutatja. A diák-
hitel-átcsoportosítás önkéntes, és a tartozások törlesztésével megszűnik, a nyugdíjmegtakarítás 

5 A kötelező felosztó-kirovó (pay-as-you-go) nyugdíjrendszert nyilvánvalóan nem lehet ilyen egyszerűen, 
a tőkepiacon keresztül összekapcsolni a diákhitelrendszerrel. 
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2, ábra 
A jövedelmek átcsoportosítása a diákhitelrendszerben és a nyugdíjrendszerben 

Fiatalkor Keresőkor Időskor 

kötelező, és egész kereső korban fennáll. Ebből a szempontból s kötelező nyugdíjnak a 
diplomásadó a párja, a diákhitelrendszerhez pedig inkább az önkéntes nyugdíjbiztosítás illik. 

Tegyünk egy gondolatkísérletet! Hogyan működne egy olyan kötelező nyugdíjrend-
szer, amely a diákhitelrendszerhez igazodna annyiban, hogy a járulékfizetési kötelezett-
ség nem állna fenn az egész kereső korszakban, hanem megszűnne, mihelyst a Pv jelen-
értékét megfizették? Egy ilyen nyugdíjrendszernek számos előnyös tulajdonsága lenne. 
Nagyjából ugyanazokat az érveket lehet felsorakoztatni mellette, mint a diákhitel mellett 
a diplomásadó ellenében. Nem kényszerítene nagyobb megtakarításra, mint amekkora 
feltétlenül szükséges, és kevésbé ösztönözne a kötelezettség alóli kibújásra, sőt motivál-
ná a kötelezettségek mielőbbi teljesítését. 

A megvalósításnak van egy azonnal szembetűnő nagy akadálya. Hogyan lehet megál-
lapítani, hogy elegendő pénz halmozódott-e fel, azaz mekkora a PN, és mivel diszkontál-
juk? Lássuk a következő modellt, amely egy lehetséges megoldást kínál! 

A z ö s s z e k a p c s o l t m o d e l l - „ f i z e s s , m e h e t s z ! " 

Jelölje Ai a /-edik évi alapnyugdíjat. Ez az az ellátmány, amelyet egy nyugdíjas kap az 
adott évben. Ennek mértéke mindenki számára azonos, kívülről meghatározott és folya-
matosan indexálásra kerül. További jelölések: 

Et í-edik év végi életpálya-egyenleg, 
Ct /-edik évi hitelfelvétel, 
T f-edik évi jövedelemarányos befizetés. 
Egy ember életpálya-egyenlegét a következőképpen határozzák meg élete során (£0 = 0): 

Et=Et_x-^- + ? f . (1) 
A, A, 

Az egyenleg tehát azt mutatja meg, hogy a szóban forgó személy hány évre való 
alapnyugdíjat használt fel vagy takarított meg. Az egyenleg mértékegysége ezért az éves 
alapnyugdíj. 

A befizetési kötelezettség csak addig tart, amíg az egyenleg értéke el nem ér egy K 
küszöbértéket - itt jön be a „fizess-mehetsz!" jelleg.6 

6 Szójátékkal élve: ez nem egy „pay-as-you-go - PAYG", hanem egy „go-as-you-pay - GAYP" (ha 
kifizetted, mehetsz) modell. (Ráadásul a GAYP hallatán egy vidám nyugdíjasra asszociálhatunk.) 
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3. ábra 
Egy lehetséges életpálya-egyenleg alakulása 

E, 

Illusztrációképpen nézzük a 3. ábrát, amely egy hipotetikus egyén egyenlegének ala-
kulását mutatja az életkor függvényében! A szóban forgó személy 23 évesen diplomázik 
1,5 millió forint tartozással (kamatokkal együtt), amikor az éves alapnyugdíj 600 ezer 
forint, így egyenlege 23 évesen -2,5-ró'l indul. Ez azt jelenti, hogy 2,5 évnyi nyugdíjnak 
megfelelő összeggel tartozik. Azonnal munkába áll, teljes bérköltsége kezdetben évi 2 
millió forint (később véletlenszerűen alakul, emelkedő trend mellett); ennek összesen 30 
százalékát fordítja járulékfizetésre (ebből a szempontból lényegtelen, hogy a munkáltató 
vagy a munkavállaló fizeti). 26 éves korára már enyhén pozitív az egyenleg, ami azt 
mutatja, hogy nem egészen 3 év alatt sikerült törleszteni diákhitei-tartozását, ekkor meg-
kezdődik a nyugdíj-takarékosság. A jövedelem alakulásától függően az egyenleg döcö-
gősen növekszik, 46 éves korára felhalmozódik 15 évnyi alapnyugdíjnak megfelelő meg-
takarítás (K), ezután már nem kell több járulékot fizetni, vagy ha igen, akkor azt másik 
pillérbe lehet átcsoportosítani (kötelező munkanyugdíj, amely az alapnyugdíjon felül kí-
nál kiegészítést, vagy önkéntes pénztár stb.) A nyugdíjkorhatár elérésével az adott sze-
mély jogosulttá válik az alapnyugdíjra. 

- A K értéket az A-hez hasonlóan kívülről határozzák meg a biztosításmatematikai 
korrektségnek megfelelően, figyelembe véve a nyugdíjkor várható élettartamot (lásd a 
következő fejezetet). 

- A nyugdíjba vonulás időpontja bizonyos határok között rugalmasan megválasztható, 
ez értelemszerűen befolyásolja a K értéket: ha valaki korábban megy nyugdíjba, akkor 
számára a ÁT növekszik és fordítva. A rugalmas nyugdíjkorhatár szabályozásával Simonovits 
[2004] foglalkozott részletesen. Figyelembe vette az aszimmetrikus információs helyze-
tet, vagyis feltételezte, hogy az egyének többet tudnak saját várható élettartamukról, 
mint bárki más, így a korábban nyugdíjba vonulók átlagos élettartama alacsonyabb, mint 
a tovább dolgozóké. Ezért egy korrekt rendszerben a semleges esethez képest kevésbé 
kell büntetni a korai nyugdíjba vonulást, és kevésbé kell jutalmazni a későbbit.7 

- A normális nyugdíjkorhatár (például 62 év) elérésével a befizetési kötelezettség min-
denképpen megszűnik, és a dolgozó jogosulttá válik az alapnyugdíjra, akkor is, ha egyen-

7 A képet tovább árnyalja az a tény, hogy az ok-okozati viszony nem egyértelmű. Nem biztos, hogy azért 
megy valaki nyugdíjba korábban, mert tudja, hogy beteges, hanem kutatásokkal igazolták, hogy sokkal 
inkább azért lesz valaki beteges, mert nyugdíjba vonul, és feladja az aktivitását (Marigliano és szerzőtársai 
[2005]). így már nem biztos, hogy nem kell-e mégis egy kicsit jobban büntetni a korai nyugdíjazást. 
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lege nem érte el a K értéket, a hiányt adóból finanszírozzák. Nyugdíjba lépéskor a hiány-
zó összeget azonnal befizeti a költségvetés - így jut érvényre szolidaritás. 

- A járulékfizetési kötelezettség a teljes bérköltség adott hányada (T), amelyet azonnal 
levonnak. A befizetési kötelezettség minimuma az aktuális minimálbér8 r-szorosa (ha-
sonlóan a hazai diákhitelrendszerben megfogalmazott törlesztési követelményekhez). 

- A befizetésnek nincs felső korlátja, azaz lehetőség van a kimutatott jövedelem x 
százalékánál többet is befizetni (korlátlan járulékfizetési lehetőség). 

A 3. ábrán jól látható, hogy ebben az összekapcsolt modellben a diploma utáni évek-
ben minden járulékfizetés a diákhitei-tartozás törlesztésére fordítódik, majd miután az 
egyenleg pozitívra vált, akkor már minden befizetés kizárólag a nyugdíjfelhalmozást 
szolgálja. „... minden szempontból racionális lenne, ha csak a gesztációs adósság vissza-
fizetése után ... kellene nyugdíjjárulékot fizetni." - írja Augusztinovics [1993] 428. o. 
Ebben a modellben valóban két részre bontható a kereső szakasz: egy tartozástörlesztő és 
egy felhalmozó időszakra. Az osztópont pedig endogén módon, egyénre szabottan (az 
eladósodástól, az egyéni jövedelem alakulásától, az előtörlesztéstől stb. függően) határo-
zódik meg. 

Normális esetben a szükséges nyugdíjfelhalmozásnak az életpálya derekán már meg 
kell történnie (hiszen máskülönben nagy eséllyel kellene hiányzó összegeket kipótolni 
külső forrásból). Felmerülhet a kérdés, hogy miért hagyjuk kihasználatlanul, megadózat-
lanul a későbbi jövedelmeket. Erre a felvetésre több válasz is adható. Egyrészt az alap-
nyugdíj felhalmozása után más nyugdíjpillérekbe (kötelező munkanyugdíj vagy önkéntes 
alapok) lehet irányítani a jövedelem egy részét; másrészt az sem feltétlenül baj, ha ennek 
híján az idősebb munkavállalók jobb jövedelmi helyzetbe kerülnek, hiszen ezen a szaka-
szon már úgyis stagnál vagy rosszabb esetben visszahajlik a karrierpálya. 

Összekapcsolt modell egyensúlyban 

Ha az egyes paramétereket jól állítják be és kontrollálják, akkor a rendszer egyéni és 
aggregált szinten is egyensúlyban tartható. A következőkben ezt a kérdést elemzem egy 
egyszerű modell keretében. A modellben minden az év végére vonatkozik, az év közbeni 
pénzáramlásokat év végén, egy összegben veszem figyelembe. 

Jelölések: 
t = idő (években), 
t - 0 születés éve, 
t-n diplomaszerzés éve, 
t - N nyugdíjba vonulás éve, 
t = D maximálisan elérhető életkor, 
C = r-edik évben felvett hitel, 
T = r-edik évi járulék, 
At = r-edik évi alapnyugdíj (mindenki számára azonos összegű), 
a - az alapnyugdíj indexálási tényezője, 
Ht = pénzben kifejezett megtakarítás a r-edik évben (negatív, ha tartozunk és pozitív, 

ha megtakarításunk van), 
r = kamattényező (hitel- és betéti kamat megegyezik, a kamatlábat a tőkepiaci hozam-

mal azonos értelemben használom), 
B/ = r-edik évi teljes bérköltség, 
w = jövedelem növekedési tényező, 

8 Vagy inkább minimális bérköltség, de az már nehezebben kezelhető kategória. 
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r = járulékkulcs, 
l. = túlélési valószínűség; annak valószínűsége, hogy valaki megéri az /-edik év végét, 
Ln= nyugdíjkor várható hátralévő élettartam, 
E = í-edik évi életpálya-egyenleg, 
K = küszöbérték. 

Az emberi élet szakaszai: 
I. szakasz: fiatalkor (0 < t < rí), 
II. szakasz: keresőkor (n < t < N), 
III. szakasz: időskor (N<t). 

Hitelfelvétel (C) csak az I. szakaszban van, járulékfizetés (T) csak a II. szakaszban, 
alapnyugdíj-kifizetés {A) pedig kizárólag a III. szakaszban. 

Tegyük fel, hogy a felvett hiteleket és a megtakarításokat egy közös számlán tartják 
nyilván, és folyamatosan elszámolják a képződött kamatokat. Ekkor a pénzbeli nominális 
egyenleg így alakul: 

H = rH ,-C + T. (2) t t-i i t v ' 
Feltételezéseim szerint keresőkorban a teljes bérköltség konstans w tényező szerint 

növekszik: 

5= fi w/-(n+1) (3a) l n+l y ' 

fiatalkorban, és időskorban pedig nincs semmilyen jövedelem: 

fi = 0, ha t < n +1 vagy t > N. (3b) 

Az éves alapnyugdíjat folyamatosan indexálják az a tényező szerint: 

A=At^a (4) 
Az egyszerűség kedvéért tegyük fel először, hogy abban az esetben, ha a számlatulaj-

donos a nyugdíjkorhatár elérése előtt meghal, a számla egyenlege örökölhető, akár pozi-
tív, akár negatív. Ekkor a befizetések és kifizetések egyensúlyi feltételét a következőkép-
pen írhatjuk fel a biztosítási elvnek megfelelően a t - N időpontra átszámítva minden 
pénzáramlást: 

=InHn, (5) 
i=N+1 

ahol a bal oldal a nyugdíjkifizetések várható jelenértékét mutatja, a jobb oldal pedig a 
nyugdíjkor rendelkezésre álló felhalmozott megtakarítás várható értékét (vö. Simonovits 
[2002] 30. o.). Átalakítva (5)-öt: 

¿ r . 

H-n _ Í=N+i 
— • (6) 

Ha a = r, azaz az alapnyugdíjat a piaci kamattényezővel indexálják, akkor a (6) egyen-
lőség bal oldala definíciószerűen a nyugdíjazáskor várható élettartamra (Lv) egyszerűsö-
dik, így azt kapjuk, hogy: 

Hn = Ln-An. (7) 

Nyugdíjazáskor tehát éppen L évre elegendő alapnyugdíj-mennyiségű megtakarítással 
kell rendelkezni, és ez a - r esetén éppen az aktuális alapnyugdíj és az L szorzataként 
adódik. Ha csak a pozitív egyenleg lenne örökölhető (és igazából ez a reális), akkor egy 



640 Berlinger Edina 

biztosításelvű rendszerben ennél valamivel több megtakarítást kellene előirányozni a ko-
rai halál miatt kiegyenlítetlenül maradt diákhitei-tartozások miatt. Az eltérés azonban 
meglehetősen kicsi, hiszen a diákhitei-tartozásokat a diplomaszerzés utáni néhány évben 
nagyon gyorsan törleszteni lehet (a teljes járulékfizetés erre fordítódik), és ezekben az 
években jellemzően nagyon alacsony a halálozási valószínűség. Az egyszerűség kedvéért 
tehát maradjunk annál a feltételezésnél, hogy a pozitív és a negatív egyenleg egyaránt 
örökölhető. Ekkor a nyugdíjkor felhalmozódott megtakarítás (HN) a felvett hitelek és 
befizetett járulékok t = N-re fel kamatoztatott egyenlege. Ennek megfelelően (7)-et rész-
letezve, a (8) összefüggést kapjuk: 

H N = - ± C r r ^ + ± T r r ^ = L N . A N . (8 ) 
i'=l j=n+1 

Ha v4^-nel elosztjuk a jobb és a bal oldalt, valamint felhasználjuk a (4) összefüggést és 
azt, hogy a - r, akkor a (8) egyenlet könnyen átírható a (9) formába: 

XI n r N T 

N i=l j=n+1 

Ami nem más, mint az (l)-ben bevezetett életpálya-egyenleg felhalmozódva a t = N 
évre. És azt is látjuk, hogy ilyen feltételezések mellett az egyensúlyhoz szükséges K 
küszöbszám éppen a nyugdíjkor várható élettartam (LN). Ha tehát az (1) szerint nyilván-
tartott életpálya-egyenleg eléri a K értéket, akkor nincs szükség további befizetésekre. 

7 > m i n [ r £ , (K - EJA}. (10) 

Az életpálya-egyenleg kalkulációjának alapja, hogy egyenértékűnek fogadjuk el a kü-
lönböző években érvényes alapnyugdíjakat, amelyek így numéraire-ként szolgálnak. 
Láttuk, hogy ha az alapnyugdíjak indexálása a kamattényező szerint történik, akkor lé-
nyegében visszajutunk a (2) szerinti pénzbeli nyilvántartáshoz, tehát a tőkepiaci oldalról 
egyensúlyban vannak a számlák. Az is egyszerűen belátható, hogy ha a hozamok vélet-
lenszerűen változnak, és következetesen a (9) és (10) szerint járunk el, akkor is vissza-
kapjuk (2)-et, ha teljesül az a = r feltétel. Megfogalmazhatunk tehát két fontos következ-
tetést. 

1. Ha mindenki addig fizet járulékot, amíg az életpálya-egyenlege el nem ér egy jól 
meghatározott K értéket, és a mindenki számára egységes alapnyugdíjat mindig az aktu-
ális kamattényezővel indexálják, akkor mikroszinten teljesül a bevételek és kiadások 
várható értékének az egyenlősége, a biztosítási elvnek megfelelően. Ha pedig mikroszinten 
fennáll a biztosítási egyensúly, akkor makroszinten is. 

2. Ha a teljes egyenleg örökölhető, akkor az alkalmazandó küszöbszám a nyugdíjkor 
várható élettartam. Ha csak a pozitív egyenleg örökölhető, akkor ennél valamivel maga-
sabb küszöbszámra van szükség. 

A pénzbeli egyenleg helyett tehát áttérhetünk az alapnyugdíjban kifejezett egyenlegre. 
Ennek az az előnye, hogy könnyen meghatározható, hogy mikorra teljesíti az adott egyén 
a minimális követelményt, azaz legalább akkora nyugdíj-megtakarítást ér el, hogy a fel-
halmozott összeg várhatóan élete végéig biztosítja számára az alapnyugdíjat. Ezért meg-
engedhető, hogy járulékfizetését abbahagyja, vagy más kiegészítő pillérekbe irányítsa át 
jövedelmének valamekkora hányadát. Nem kell tudnunk előre, hogy nyugdíjkor ponto-
san mekkora tőkével kell majd rendelkeznie (PN nagysága), és azzal sem kell tisztában 
lenni, hogy miként alakulnak a jövőben a kamatok, elég feltételezni, hogy az alapnyug-
díjak alakulása majd pontosan követi a kamatok mozgását. 
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Ez az állítás akkor is igaz, ha több generáció létezik egymás mellett, és a kamattényező 
szerint indexált alapnyugdíj mindenki számára egységes. Bizonytalanság csak abból adó-
dik, hogy meg kell becsülni a nyugdíjkor várható életkort évekkel a nyugdíjba menetel 
előtt az egyes generációk esetében. Ha a becsléstől eltér az adott generáció nyugdíjkor 
valóban várható életkora, akkor emiatt hiány vagy többlet keletkezik, amit vagy kívülről 
kell pótolni/elvonni, vagy a többi generáció között kell elosztani. 

Az összekapcsolt modell működése 

A tőkepiaci egyensúly feltétele tehát, hogy az alapnyugdíjat a befektetéseken elért hozam 
szerint indexálják. Ez az indexálási szabály technikai okokból csak bizonyos (például 
egyéves) késleltetéssel valósítható meg. Másrészről, ha a tőkepiaci hozamok évről évre 
jelentősen ugrálnak, akkor felmerülhet az igény annak kisimítására. Ezt meg lehet tenni, 
de a késleltetés és a kisimítás miatt átmenetileg többlet vagy hiány keletkezik az egyes 
években (és emiatt kismértékben sérülhet a biztosítási elv a generációk szintjén). Az 
alapnyugdíj indexálásával kapcsolatban Réti János azt írja, hogy „az alapnyugdíj sziszte-
matikus karbantartása az időskori fogyasztást reprezentáló fogyasztói kosár ... minden-
kori súlyozott árindexe alapján történne, de bizonyos törvényileg meghatározott tartomá-
nyon belül a központi költségvetés lehetőségeire is figyelemmel, annak keretében évente 
döntene az Országgyűlés az aktuális összegről" (Réti [1995] 930. o.). Ő tehát nem a 
tőkepiaci hozamokhoz, hanem az árakhoz kötötte volna az alapnyugdíjat. De nála az 
alapnyugdíj nem is befizetésalapú, hanem tisztán adóból finanszírozott méltányossági 
juttatás, így indexálása sem valamilyen pénzügyi egyensúlyi feltételből vezethető le, ha-
nem csak a társadalom igazságérzete alapján.9 Figyelemre méltó azonban a mechaniz-
mus, miszerint az Országgyűlés dönt az aktuális összegről és a döntés során van vala-
mekkora mérlegelési lehetőség. 

A felvehető diákhitel nagyságát is az alapnyugdíjhoz {A) kötnék valamilyen szorzóval, 
azután a küszöbszám (K) és a járulékkulcs (r) segítségével lehetne megteremteni az össz-
hangot. Ezek a fogalmak és maga az egyenleg is jól értelmezhető, szemléletes kategóri-
ák, amit mindenki viszonylag könnyen megért. 

Azokban az években, amikor az alapellátmány relatíve alacsony, akkor a magas kere-
setűeknek vagy vagyonosoknak érdemes lehet minél többet befizetni még akkor is, ha 
nincs kimutatott jövedelmük (felső korlát nincs a befizetésre), s ezzel minél hamarabb 
megszabadulni a további befizetési kötelezettségtől. Ily módon az átmenetileg alacsony 
tőkepiaci hozamok idején megnövekedhet a rendkívüli befizetések aránya, ez pedig azt 
jelenti, hogy ezen az ösztönzőn keresztül olyan pénzek is bekerülnek az időskori létbiz-
tonság finanszírozásába, amelyek egy munkanyugdíj-rendszerben vagy egy adóból fi-
nanszírozott alapjuttatás esetében rejtve maradnának. 

Kérdés, hogy mennyire lehet számítani arra, hogy a rendkívüli előtörlesztések jelentős 
nagyságrendűek lesznek. Az előtörlesztést ösztönözheti a biztonságra törekvés vágya a 
bizonytalan környezetben (jövedelmek jövőbeli alakulása nem látható előre), de ellene 
hathat az a garancia, hogy nyugdíjkor a hiányzó összeget úgyis kipótolják állami pénz-
ből, illetve az is, hogy korai halál vagy rokkantság esetén a negatív egyenleget (diákhitel-
tartozást) elengedik. A jelenlegi diákhitelrendszerben is van lehetőség előtörlesztésre, 
elengedik a tartozást korai halál és megrokkanás esetén, de legkésőbb nyugdíjkor. Ennek 
alapján azt várnánk, hogy a hiteladósok úgy gondolják: érdemes visszafogni a befizetése-

9 Az árindexálás egyébként túlzottan igazságosnak sem tekinthető, hiszen az életszínvonal hosszú távú 
növekedéséből kimaradnának a nyugdíjasok. 
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ket, és arra játszani, hogy minél több adósságot elengedjenek. Ezzel szemben a tapaszta-
lat azt mutatja, hogy az előtörlesztési opcióval a vártnál jóval többen éltek.10 Ez a tény 
arra utal, hogy az emberek nagy része erős vágyat érez, hogy megszabaduljon kötele-
zettségeitől, és nem akar egész életében arra játszani, hogy a tartozáselengedéseken 
nyerészkedjen. Persze ez csak akkor igaz, ha ezeknek a tételeknek a várható értéke 
nem jelentős. 

Az előtörlesztés kérdéséhez tartozik, hogy kinek legyen joga rendkívüli befizetéseket 
tenni: a munkavállalónak és/vagy a munkáltatónak. Hiszen a munkáltató költségként elszá-
molhatja ezeket a tételeket, így a szabályozás az adóbevételekre is hatással van. Azt gondo-
lom, hogy a rendkívüli befizetéseknek örülni kell, és érdemes ösztönözni mind a munkál-
tató, mind a munkavállaló részéről, de ez a kérdés még részletesebb elemzést igényel. 

Egy ilyen rendszerben a bérterhek sokkal alacsonyabbak lehetnek, mint például a je-
lenlegi nyugdíjrendszerben: keveset akar beszedni, de azt mindenkitől. Csak addig köve-
telik a befizetést, amíg az alapnyugdíjhoz szükséges megtakarítás fel nem halmozódik. 
Nem kényszerít senkit arra, hogy a szükséges minimumnál többet tegyen félre öregkor-
ára. A befizetésnek ellenben alsó korlátja van, amit teljesíteni kell akkor is, ha nincs 
kimutatott jövedelem - hasonlóan az egészségügyi hozzájáruláshoz vagy a diákhitel-
törlesztéshez. 

A működő felosztó-kirovó nyugdíjrendszereket sokszor éri jogos kritika amiatt, hogy 
„A hiányos valorizáció következtében két, azonos munkapályát befutott ember kezdő 
nyugdíja jelentősen különbözhet attól függően, hogy mikor vonult nyugdíjba." (Augusz-
tinovics [2005] 442. o.). De a tőkefedezeti rendszerekre is igaz, hogy: „a tőzsde ingado-
zása miatt mind a felhalmozott tőke, mind az abból vásárolható életjáradék értéke nagyon 
erősen hullámozhat a nyugdíjazás idejétől függően" (Simonovits [2002] 34. o.).11 Belát-
ható, hogy az összekapcsolt modellben elenyésző annak a veszélye, hogy az egymás 
utáni generációk hozama jelentősen eltérjen egymástól, a járadék értéke ugyanis nem 
függ egy kitüntetett évtől (a nyugdíjazás évétől), mivel az egész kereső és nyugdíjas 
életszakaszban realizált tőkepiaci hozamok határozzák meg a mindenki számára egységes 
alapnyugdíj szintjét. 

A rendszerek összekapcsolásával egy további szinergiahatás is fellépne az örökölhető-
ség miatt. Jelenleg a magánnyugdíj-pénztárban keletkezett megtakarítás ugyanis örököl-
hető, a diákhitei-tartozás nem örökölhető. Ha a két rendszert a fent leírt módon egybe-
kapcsolnánk, akkor el kellene dönteni, hogy az egyenleg örökölhető-e. Egy ésszerű meg-
oldás lenne, hogy csak a pozitív egyenleg örökölhető. Ez esetben a két rendszer össze-
kapcsolásával nyilvánvalóan megtakarítás jönne létre - az összekapcsolt rendszer javára 
és az örökösök kárára, hiszen ezzel a diákhitei-tartozás megfizetésére köteleznék az örö-
kösöket, ha van nyugdíj-megtakarítás - , ami véleményem szerint reális követelmény. És 
még egy fontos részlet: az örökséget nem lehetne pénzben felvenni, hanem hozzáadnák 
az örökös életpálya-egyenlegéhez. Az örökölhetőség kérdésköre a felosztó-kirovó és tő-
kefedezeti rendszerek összehasonlításánál is előjön, lásd például Simonovits [1998]. 

Egy másik mellékhatás, ami szintén kedvező, hogy az összevont modellben a munkál-
tató által befizetett járulékok is finanszírozzák a diákhitel törlesztését. Ezáltal implicit 
módon megvalósul az a javaslat, hogy a diákhitel törlesztéséhez a munkáltató is hozzájá-
ruljon oly módon, hogy az erre fordított kiadásait költségként elszámolhassa - ennek 
végül is minden elvi alapja megvan. 

10 A 2004. évi rendkívüli előtörlesztés az előirányzat 16,97 százalékára rúgott. (Forrás: Diákhitel Köz-
pont Rt.) 

11 Erre két megoldást szoktak javasolni: a) az egyéni portfolióban fokozatosan növelni kell a kockázat-
mentes eszközök arányát; b) az életjáradék vásárlását is szét kell osztani idóT ên (Simonovits [2002]). 
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Korábban is utaltam rá, hogy a rendszerhez könnyen hozzáilleszthető a munkanyugdí-
jon alapuló, kötelező és az önkéntes nyugdíj-takarékosság is. Például úgy, hogy ha a 
megtakarítás eléri a K értéket, akkor megkezdődhet a kiegészítő pillérekbe való befizetés 
(tehát a pillérek nem egymás mellett, hanem egymás után állnának). így mindenki tisztá-
ban lenne azzal, hogy éppen hol tart életpályájának a finanszírozásával (transzparencia): 

- visszafizette-e a diákhitelt (pozitív-e már az egyenleg), 
- felhalmozta-e már az alapnyugdíjhoz minimálisan szükséges tőkét (elérte-e már a 

küszöbértéket az egyenleg), 
- esetleg az alapnyugdíjon felül további megtakarításai vannak. 
Összeegyeztethető az „élethosszig tartó tanulással" is (az élethosszig tartó tanulás fi-

nanszírozásáról lásd Palacios [2003]), azaz elvileg az életpálya során többször is felve-
hető lenne tanulmányi célú hitel, azzal a szükséges megkötéssel, hogy az egyenleg nem 
csökkenhet egy életkortól függően növekvő alsó korlát alá. 

A modell továbbfejleszthető a szülői előtakarékosság irányába is az „egyéni tanulási 
számlák" (individual learning account) elgondolásának mintájára (Barr [2001]). Az egyéni 
számlákat születéskor meg lehetne nyitni, és a szülők is befizethetnének gyermekük szám-
lájára adófizetés előtti jövedelmükből (és ha örökséget hagynak hátra, az is ide csatlako-
zik be). Az így képződött megtakarítás is nyugdíj-egyenértékesben lenne meghatározva, 
és vagy a tanulmányok finanszírozására, vagy nyugdíjra lehetne felhasználni. Ezzel megint 
csak tettünk egy kis lépést az időskori nyomor ellen. A kérdés csak az, hogy a szülők 
élnének-e ezzel a lehetőséggel. Ez alapvetően azon múlik, hogy bíznak-e a rendszerben, 
hogy az hosszú távon megtartja ígéretét. A bizalom kérdése a jelenlegi rendszerek eseté-
ben is felmerül, és egyike a legkevésbé tisztázott problémáknak. 

Ugyanígy talán azt is meg lehetne engedni, hogy a kereső korú gyerekek befizessenek 
szüleik számlájára, például azért, hogy így segítsék szüleik korábbi nyugdíjba vonulását, 
akik ezután gondtalanabbul vigyázhatnának unokáikra. Meg vagyok győződve arról, hogy 
ez a megoldás hozzájárulna a társadalmi hasznosság növekedéséhez - főleg, ha az unoká-
kat is megkérdezik. 

Felmerül a kérdés, hogy ha a diplomások és a nem diplomások együtt vesznek részt a 
rendszerben, akkor azonos feltételek vonatkozhatnak-e rájuk. A diplomások egyrészt 
eladósodhatnak (egyenlegük nem nulláról, hanem valamekkora negatív értékről indul-
hat), ez növeli a kockázatot, hogy a kereső életkor végéig nem tudnak elegendő megtaka-
rítást felhalmozni; másrészt azonban várható életkeresetük jóval meghaladja a nem diplo-
mások várható életkeresetét, ez csökkenti a kockázatot. Hogy végeredményben melyik 
hatás lesz az erősebb, az attól függ, hogy a diákhitel nagysága hogyan aránylik a nyugdí-
jas alapellátmányhoz, azaz hogy mekkora eladósodást engedünk meg. Mindenesetre a 
modellben az esetleges veszteségeket nem a kockázati közösség, hanem az állam viseli. 
A diplomások ilyen jellegű, esetleges támogatását felfoghatjuk a felsőfokú képzés adóból 
történő támogatásának, amelynek szükségességét senki nem tagadja, csak mértékét, illet-
ve formáját vitatják. 

Az összekapcsolt modell jellemzői 

Augusztinovics Mária négy követelményt fogalmazott meg a kívánatos nyugdíjrendszer-
rel szemben (.Augusztinovics [1993] 415. o.). 

1. Nyújtson öregkori biztonságot, de ne kegyelemből, hanem lehetőleg saját erőből 
(csak annyi szolidaritással, amennyi feltétlenül szükséges)! 

2. Legyen igazságos: azaz legyen szoros kapcsolat a járulékok és a járadékok között! 
3. Legyen rugalmas: az egyén dönthessen arról, hogy milyen mértékben akarja magát 
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biztosítani egy kötelező, de nem alacsony minimumszint fölött; és arról is dönthessen, 
hogy mikor akar nyugdíjba vonulni! 

4. Legyen kiszámítható! 
Augusztinovics Mária egy olyan modellt javasolt, amelyben „a nyugdíjjárulékot és a 

nyugdíjakat egyaránt egy - a gazdaság állapotát jól tükröző - makrogazdasági kategória 
hányadaként kell meghatározni" (.Augusztinovics [1993] 421. o.) A legmegfelelőbb vi-
szonyítási alap pedig az aggregált bruttó munkajövedelem nominálértéke lenne a szerző 
szerint, amelyet a szemléletesség kedvéért tortának nevezett. A tortatechnika lényege, 
hogy a nyugdíjszerződés így hangozna: „amennyiben a biztosított N éves koráig az akko-
ri torta X százalékának megfelelő, kumulált és kamatolt járulékbefizetést teljesít, akkor N 
éves korától a mindenkori torta Y százalékának megfelelő nyugdíjra jogosult" (uo.). 

Az itt bemutatott modell - amellett, hogy teljesíti a fenti követelményeket - ugyanezen 
a tortatechnikán alapul, de a viszonyítási alap nem az aggregált jövedelem, hanem az 
alapnyugdíj (ami szerintem kézzel foghatóbb kategória). Augusztinovics Mária szerint a 
nyugdíj-megtakarításnak teljes mértékben a gesztációra kell fordítódnia (még így is csak 
a teljes költség 55-65 százalékát finanszírozná),12 a tőkepiacon tehát nem jelenne meg 
semmilyen nyugdíj-megtakarítás. Egy szabadon választott belső kamatlábat javasol, amelyet 
a különböző korosztályok megegyezéses alapon elfogadnának. Ez biztosítaná a járulékok 
és a járadékok egyenértékűségét (Augusztinovics [1993]). 

Modellünkben az egyes években bevételi többletek és hiányok is keletkezhetnek. A kez-
deti években valószínű, hogy a rendszer bevételei (járulékok) meghaladják a kiadásokat 
(diákhitel, később alapnyugdíj). Ezt a többletet a tőkepiacon be lehet fektetni; hiány 
esetén pedig ennek fordítottja történik: tőkepiaci hitelfelvételre van szükség. A rendszer 
tehát a tőkepiacba beágyazottan működik. Nem meglepő, hogy az egyensúly fenntartásá-
hoz az szükséges, hogy a belső kamatláb a tőkepiaci hozam legyen. További új elem, 
hogy csak egyetlen alapnyugdíj létezik, és hogy a járulékfizetési kötelezettség a küszöb-
szám elérésével megszűnik. 

Lindbeck-Persson [2002] három dimenzió mentén kategorizálja a nyugdíjrendszere-
ket. Az első dimenzió két végpontja a hozzájárulással meghatározott (contribution defined) 
és a juttatással meghatározott (benefit defined) rendszerek. Előbbi esetén a járulék nagy-
sága exogén, a járadéké pedig endogén, utóbbi esetében éppen fordítva.13 Ez a kérdés 
egyébként azzal függ össze, hogy ki viseli a befektetés kockázatát, a jogosult (hozzájáru-
lással meghatározott rendszerben) vagy a nyugdíjbiztosító (juttatással meghatározott rend-
szerben). Ha ebből a szemszögből nézzük, akkor egyértelmű, hogy a jogosultak viselik a 
befektetési kockázatot (ha a tőkepiaci hozamok alacsonyak lesznek, akkor nyugdíjak is 
alacsonyak lesznek), tehát lényegében hozzájárulással meghatározottnak tekinthető az 
összekapcsolt modell. 

A második dimenzió, hogy mennyire érvényesül a biztosítási elv (actuarial fai mess). 
Ebből a szempontból egyértelműen elhelyezhető a modell: a biztosítási elv tisztán érvé-
nyesül azok esetében, akiknek az egyenlege eléri a K küszöbszámot nyugdíjig; és bizo-
nyos fokú szolidaritási elem lép be azok esetében, akiknél az állami költségvetés pótolja 
ki a nyugdíjkor hiányzó összeget. A paraméterbeállítástól függ, hogy várhatóan a bizto-
sítottak mekkora hányada lesz ilyen helyzetben, ennek megfelelően helyezhető el a rend-
szer ezen a skálán. Minél erősebben érvényesül a biztosítási elv, annál kisebb a munka-
piaci ellenmotivációs hatás, amely egyrészt a munkaórák növekedésében, másrészt az 
effektív nyugdíjkorhatár későbbre tolódásában jelentkezhet (active ageing); és ez utóbbi-
nak nem csak a nyugdíjrendszer pénzügyi stabilitása, hanem az emberi életminőség szem-

12 A gesztáció sokkal tágabb fogalom, mint a diákhitel. Magában foglalja a felnevelés összes költségét. 
13 A szakirodalom néha ettől eltérően használja ezeket a fogalmakat. 
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pontjából is nagy jelentősége van (Nordheim-Nielsen [2005]). (A nyugdíjrendszerek ösz-
tönzési hatásairól részletesebben lásd Gál [1995]). Könnyű belátni egyébként, hogy ha 
azonos összegű alapnyugdíjat kívánunk adni mindenkinek és a biztosítási elvet kívánjuk 
érvényesíteni, az csak oly módon lehetséges, hogy a járulékfizetési kötelezettség a szüksé-
ges összeg megtakarításával megszűnik. 

És végül a harmadik dimenzió azt mutatja, hogy mennyire tőkésített a rendszer, kelet-
kezik-e megtakarítás, amelyet a tőkepiacon befektetnek, vagy valamilyen ígéret áll szem-
ben a befizetésekkel (mint például a felosztó-kirovó rendszerekben). Ebből a szempont-
ból a rendszer úgy működik, mint egy tőkefedezeti nyugdíjrendszer. De a diákhitellel 
való összekapcsolás miatt a tőkepiacon befektetett tőke jóval kisebb lesz, mint egy szoká-
sos tőkefedezeti nyugdíjrendszer esetében, sőt elvileg akár negatív is lehet, ha a diákhi-
telezési ág az erősebb. Az elszámolás és nyilvántartás azon a megegyezésen alapul, hogy 
mindenki elfogadja a különböző évekbeli alapnyugdíjakat azonos értékűnek. A pénzek 
időbeli átváltása így közvetlenül nem egy explicit kamatlábon/hozamon keresztül törté-
nik, hanem a numeraire-nek választott alapnyugdíj (A) indexálási üteme szerint; de hosszú 
távon az indexálásnak a tőkepiaci hozamokat kell követnie. 

Záró gondolatok 

A felvázolt rendszer egy összekapcsolt diákhitel- és nyugdíjmodell. Ez egy „érdekházas-
ság", amellyel pénzügyi szempontból mindkét fél jól jár. A diákhitelrendszer szempont-
jából azért kedvező, mert egyszerűen megoldódik a finanszírozása (az 1-2 százalékos 
hozamfelárat és jelentős nagyságú tranzakciós költséget is megspórolna, és nem lenne 
szükség állami garanciavállalásra), illetve mert megszabadulna a jövedelmi kockázattól 
(a kockázati közösség helyett külső szereplő finanszírozná), sőt a korai kiszállás kocká-
zatának nagy részétől is (egyrészt mert a törlesztési idő jelentősen lerövidülne, másrészt 
mert a nyugdíj-megtakarításnak csak a diákhitei-tartozáson felüli része lenne örökölhe-
tő). A nyugdíjrendszer szempontjából pedig azért kedvező, mert olyan alternatívát je-
lent, amelyben megoldható a minimális megélhetést biztosító, egyenlő összegű nyugdíj-
hoz szükséges megtakarítás felhalmozása, és csak kis mértékben kell adóból kipótolni -
szemben azokkal a javaslatokkal, miszerint teljesen adóból kell finanszírozni az alap-
nyugdíjat. Ráadásul átveszi a diákhitelezés (és az egészségügyi járulék) gyakorlatát, mi-
szerint a minimálbér függvényében akkor is teljesíteni kell a befizetést, ha nincs munka-
jövedelem, és ez nagymértékben hozzájárul az időskori létbiztonság megteremtéséhez. A 
befizetés alsó korlátja és a korlátlan előtörlesztési lehetőség együttesen elmozdulást jelent 
a munkajövedelmen alapuló befizetési kötelezettségtől az állampolgári kötelezettségvál-
lalás irányába. A kötelezettség azonban teljesíthető, nem jelent egész életre szóló „rab-
szolgaságot". 

Tisztában vagyok azzal, hogy a javasolt modell nem elixír minden problémára. A többi 
nyugdíjrendszerhez hasonlóan ez sem tudja fájdalommentesen kezelni a demográfiai és a 
tőzsdei ingadozásokat; nehezen működik (de lényeges jobban, mint más rendszerek), ha 
sok az inaktív, és ha a munkavállalók mind minimálbéren vannak bejelentve. Megoldat-
lan az országok közötti oktatási és munkavállalási migráció kérdése is. 

A modell fő előnyét mégis abban látom, hogy átlátható, és sok olyan ösztönzőt tartal-
maz, amelyek az időskori létbiztonság megteremtésének irányába hatnak; ennek (és a 
felsőfokú tanulmányok finanszírozása) érdekében mozgósít számos szereplőt: magát az 
egyént (kimutatott és ki nem mutatott jövedelmével együtt), a szüleit, a gyerekeit és a 
munkáltatóját is. 

Ebben a tanulmányban szándékosan nem foglalkoztam az ötlet társadalmi, politikai és 
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intézményi megvalósíthatóságával - éppúgy az átmenet kérdésével sem. A javaslat nyil-
vánvalóan sokkolóan utópisztikusnak hat a jelenlegi magyar rendszerből kiindulva. Még-
is zárógondolatként halványan utalni szeretnék egy lehetséges intézményi megoldásra: a 
jelenlegi diákhitelrendszernek és a magánnyugdíj-pénztáraknak kellene egymásra találni-
uk és egymáshoz igazodniuk. (Minimálprogramként legalább meg kellene adni a Diákhi-
tel Központ Rt.-nek is a kötelező magánnyugdíj-pénztári jogosítványt.) 

Egy ilyen változtatás persze rengeteg elvi és technikai problémát vet fel, és valószínű, 
hogy sok olyan mozzanatot lehet találni, ami kétségbe vonja a felvázolt rendszer előnyeit 
és működőképességét. Bízom benne, hogy mégsem haszontalan végiggondolni ennek a 
modellnek az előnyeit és hátrányait; talán ez is hozzájárul ahhoz, hogy elmozduljunk 
egy, a jelenleginél hatékonyabb és méltányosabb életpálya-finanszírozási modell irányába. 
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B A K U C S L A J O S Z O L T Á N 

Kereskedelmi árrés és ártranszmisszió 
a magyar sertéshúspiacon 

Az elmúlt évtizedekben a termelőtől a fogyasztóig tartó kínálati lánc kapcsolatrend-
szerének tanulmányozása az élelmiszer-gazdasági rendszerek hatékonyságának, il-
letve a piacon uralkodó versenyhelyzet elemzésének a népszerű eszközévé vált. Noha 
gazdag szakirodalom foglalkozik a különböző országok esetében a termelői és a fo-
gyasztói árak közötti kapcsolattal, átmeneti gazdaságra csak egyetlenegy kutatás 
(Bojnec [2002]) vizsgálta a kereskedelmi árrést és ártranszmissziót. Általánosan el-
fogadott hipotézis, hogy a szocialista gazdaságokból örökölt torzított piacok, az ár-
feltáró rendszerek működésének a hiányosságai és az előre nem látható kormányza-
ti beavatkozások miatt az átmeneti gazdaságokban az árrés nagyobb, mint a fejlett 
országokban. A tanulmány célja, hogy megvizsgálja kereskedelmi árrés és az aszim-
metrikus ártranszmisszió alakulását a magyar sertéspiacon. Elemzésünk eredmé-
nyei azt mutatják, hogy a termelői és fogyasztói árak kointegráltak, illetve a termelői 
árak hosszú távon árak gyengén exogének a fogyasztói árakhoz képest. A homoge-
nitás! korlátozásokat vizsgáló strukturális próbák eredményei arra utalnak, hogy a 
hazai sertéshúspiacon az árképzési stratégia nem versenyzői. Az ártranszmissziós 
elemzés szerint - az általános hiedelmekkel szemben - az ártranszmisszió a magyar 
sertéshúspiacon szimmetrikus.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: Q13, D12, D4. 

Az elmúlt évtizedekben a nemzetközi agrárgazdasági irodalomban a kereskedelmi árrés, 
valamint a termelőtől a fogyasztóig terjedő marketingláncon keresztül megnyilvánuló 
ártranszmisszió természetének a tanulmányozása az élelmiszer-gazdasági piacok műkö-
désének, illetve versenyzői jellegének leírását szolgáló, széles körben alkalmazott mód-
szerré vált. Az aszimmetrikus ártranszmisszió ökonometriai módszerekkel való vizsgála-
ta jelentősen fejlődött a klasszikus Wolffram [1971] és Houck [1977] specifikációtól a 
kointegráción keresztül (von Cramon-Taubadel [1998]), a küszöb-autoregresszív model-
lekig (például Goodwin-Harper [2000]). A kilencvenes évek elejétől kezdve a modern 
idősoros ökonometriai módszerek megjelenése újabb lendületet adott a kutatásoknak, 
azonban néhány kivételétől eltekintve (Orbánné-Tóth [1998] és Bojnec [2002]), egyik 
kutatás sem foglalkozott az átmeneti gazdaságok agrárpiacaival. Ezen az érdektelenségen 
mind a hazai, mind a nemzetközi kutatásokban változtatni kell. Egyrészt, régi panasza a 
mezőgazdasági termelőknek, hogy a kereskedelmi árrés „túl magas", illetve a termelői 

* Köszönettel tartozom elsősorban PhD-témavezetőmnek Fertő Imrének, valamint Halpern Lászlónak, 
Körösi Gábornak, Mészáros Sándornak, Rátfai Attilának, Tóth Józsefnek, továbbá az EAAE 88. párizsi 
szemináriumán, az MTA KTI kutatószemináriumán résztvevőknek tanácsaiékért, segítségükért. Külön kö-
szönet illeti a Közgazdasági Szemle anonim lektorát részletes megjegyzéseiért. 

Bakucs Lajos Zoltán az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos segédmunkatársa. 
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és fogyasztói árváltozások döntően az előbbiek kárára történnek. Másrészt gyakori hipo-
tézis, hogy a szocialista gazdasági rendszertől örökölt torzított piacok, az alulfejlett árfel-
táró mechanizmusok (price-discovery mechanisms), illetve a gyakran kaotikus kormány-
zati agrárpolitikai beavatkozások következtében az átmeneti gazdaságokban nagyobb a 
kereskedelmi árrés, gyakoribb a nem versenyzői árazás, és erősebb az ártranszmissziós 
aszimmetria, mint a fejlett országokban. Végzetül, az élelmiszer-gazdasági piacok mű-
ködésének elégtelen hatékonysága rontja az ágazat növekedési esélyeit (Fertő-Szabó 
[2001]). A tanulmány célja, hogy a magyar sertéshúspiac vizsgálatán keresztül hozzájá-
ruljon az átmeneti gazdaságok agrárpiaci működésének jobb megértéséhez. Megvizsgál-
juk, hogyan alakul a kereskedelmi árrés, illetve ártranszmisszió dinamikája a hazai ser-
téshúspiacon. A cikk felépítése a következő. Először röviden bemutatjuk a magyar ser-
téshúspiac alakulását az elmúlt évtizedben. Majd a kereskedelmi árrés és aszimmetrikus 
ártranszmisszió elméletét tekintjük át. Az alkalmazott módszertan tárgyalását és a fel-
használt adatok bemutatását az empirikus elemzés követi. Végezetül pedig összefoglalás-
sal és a konklúziók levonásával zárjuk a tanulmányt. 

A magyar sertéshússzektor 

A közép-kelet-európai országok mezőgazdaságai között a magyar mezőgazdaságot ha-
gyományosan sikertörténetként emlegették. A kilencvenes évek politikai és gazdaságai 
változásai azonban erőteljesen hatottak az egész mezőgazdaságra, benne a sertésszektor-
ra is. Az 1990 szeptemberében számon tartott 9,5 millió sertés, 1994 decemberére 4,3 
millióra csökkent, és azóta is a sertésállomány 5 millió állat körül mozog. A magyar 
sertésszektor fontos jellemzője a kisméretű gazdaságok nagy száma. Már a privatizáció 
előtt az állomány 50 százalékát kisgazdaságok nevelték, és ez az arány napjainkig fenn-
maradt. A kisgazdaságok egy része nem is végez kereskedelmi tevékenységet, hanem 
csak saját fogyasztásra termel. Nagyrészük azonban értékesíti a sertéseket, ezáltal egy 
kétlépcsős - kereskedelmi és családi farmból álló hústermelő - rendszert alkotnak. A ma-
gyar élelmiszeripar sok kicsi, nem túl hatékony cégből áll, ami torzított piaci struktúrára 
utal. A kilencvenes évek közepén a sertéstermelés nagymértékű csökkenése alapanyaghi-
ányt okozott, ezáltal pedig sok nagyméretű, korábban hatékony feldolgozóüzem hirtelen 
kihasználatlan kapacitásokkal szembesült. A monopolisztikus piacstruktúrájú élelmiszer-
ipari szektorokat (cukor, növényi olaj, dohány, üdítőitalok, keményítő) - a külföldi 
működőtőke nagyfokú - érdeklődése következtében már a kilencvenes évek elején priva-
tizálták, most tőkéjük 70 százaléka külföldi tulajdonban van (Jansik [2000]). A húsfel-
dolgozó ipar a magyar élelmiszeripar legnagyobb szektora, az összes kibocsátás 18 szá-
zalékát adja (Jansik [2000] 99 o.). Ennek ellenére a húsfeldolgozó ipar privatizálása 
későn, csak a kilencvenes évek közepén kezdődött, mérsékelt külföldi érdeklődés mel-
lett. Most 40 százalékra tehető a külföldi tőke aránya a húsfeldolgozó iparban. Ezáltal, a 
szükséges koncentrációs folyamat késve indult el, a négy legnagyobb cég piaci részese-
dése 34,1 százalék volt 1996-ban, és 46,1 százalék 1998-ban. A gyakran kiszámíthatat-
lan kormányzati beavatkozás tovább fokozta a piac előreláthatatlanságát. A sertésterme-
lők által élvezett termelői támogatási egyenérték (producer support equivalent, PSE) az 
1996-ban regisztrált -37,2 százalék, valamint az 1998-ban regisztrált 22,6 százalék kö-
zött, míg a feldolgozóipar támogatása az 1998. évi -20,3 százalék és az 1994. évi 10,6 
százalék között mozgott (Guba [2001]). 
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Árrés és ártranszmisszió 

Elméleti háttér 

Legegyszerűbb formájában a kereskedelmi árrés a kiskereskedelmi és a termelői árak 
különbsége. Általában a szállítási, feldolgozási, tartósítási, nagykereskedelmi, kiskeres-
kedelmi, reklámozási stb. költségeket foglalja magában. Formálisan a kiskereskedelmi 
és a termelői ár közötti kapcsolatot a következőképpen írhatjuk le: 

PR = Pp + M, (1) 

ahol PR a kiskereskedelmi, Pp a termelői ár, M pedig a kereskedelmi árrés. M egy abszo-
lút mennyiségre, valamint a kiskereskedelmi ár haszonkulcsának (mark-up) százalékos 
értékére bontható: 

M-a + bPR, ahol a > 0 és 0 < b < 1. (2) 

Egy versenyzői piacon b = 0, ezért M kereskedelmi árrés csupán a határköltséget 
képviselő a konstansból áll. Ha ellenben a piac struktúra monopolisztikus, akkor a fel-
dolgozók és kiskereskedők megpróbálják a kereskedelmi árrést a fogyasztói ár b százalé-
kával, ahol 0 < b < 1, a határköltség fölé tolni. A (2) egyenletet az (1) egyenletbe helyet-
tesítve kapjuk: 

PR=a + bPR+Pp, (3) 

Ha tökéletes verseny van a piacon, akkor b = 0, és a (4) egyenlet a következőképpen 
egyszerűsödik PR = a + Pp, és így M-a lesz. 

Jól ismert hipotézis, hogy az árnövekedésre adott válaszok különböznek az árcsökke-
nésekre adott válaszoktól. Pontosabban, a kiskereskedők hamarabb és teljesebben hárít-
ják át a fogyasztókra az árnövekedést, mint az árcsökkenést. Az aszimmetrikus ártransz-
missziónak több elméleti magyarázata is van. Először, aszimmetria léphet fel, amikor a 
cégek hasznot húznak a gyorsan változó árakból. Miller-Hayenga [2001] ezt a keresési 
költségek elméletével magyarázza. Ezek a tökéletlen versennyel jellemezhető helyi pia-
cokon jelennek meg, ahol a kiskereskedők kihasználják a piaci erejüket. Bár a vásárlók-
nak véges számú választási lehetőségük van, a keresési költségek miatt nehézségekbe 
ütközik más versengő üzletek árinformációjának a gyors beszerzése. A cégek ezért bün-
tetlenül és gyorsan megemelhetik a fogyasztói árakat, amikor a termelői árak növeked-
nek, és csak lassabban csökkentik a fogyasztói árakat, amikor a termelői árak esnek. Az 
aszimmetrikus ártranszmisszió második magyarázata a romlandó termékek problémáján 
(Ward [1982]) alapul. A romlandó termékeket forgalmazó kiskereskedők kevésbé hajla-
mosak arra, hogy a termelőiár-növekedéseket áthárítsák a fogyasztókra. Ennek oka, hogy 
az árak növelésével csökkenhet a keresletet, ami végső soron a termékek megromlásához 
vezethet. Harmadszor, a kiigazítási, avagy menüköltségek (Goodwin-Holt [1999]) okoz-
hatnak ártranszmissziós aszimmetriát. Minden újraárazással, valamint az új árstratégia 
életbeléptetésével kapcsolatos költséget menüköltségnek tekintünk. A romlandó termé-
kek problémájához hasonlóan a menüköltségek is a kiskereskedők áremelése ellen műkö-
dik. Végül, az oligopolisztikus erő gyakorlása is aszimmetrikus ártraszmisszióhoz vezet-
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het. Ez a nagyon rugalmatlan kereslettel és koncentrált kínálattal jellemezhető piacokon 
jelenik meg. Ugyanakkor meg kell említenünk, hogy az ilyen együttműködő viselkedést 
nehéz fenntartani, mivel hosszú távon a cégek nehezen állnak ellen az egymás kijátszásá-
nak kísértésének (Miller-Hayenga [2001] 554. o.). 

Empirikus kutatások 

Nagyszámú empirikus kutatás foglalkozik az állatitermék-piacok kereskedelmi árrésével 
és ártranszmissziójának problémájával. Cramon-Taubadel [1998] aszimmetrikus ártransz-
missziót talál a német sertéshúspiacon. Dawson-Tiffin [2000] a termelői és fogyasztói 
árak közötti hosszú távú kapcsolatot elemzi az Egyesült Királyság báránypiacán, vala-
mint az ársorozatok szezonális és strukturális törési tulajdonságait vizsgálja. Eredménye-
ik szerint a Granger-okság a fogyasztói szintről a termelői szint felé mutat, ami arra utal, 
hogy a báránypiaci árakat a fogyasztói piac határozza meg. Goodwin-Holt [1999], 
Goodwin-Harper [2000], valamint Ben-Kaabia-Gil-Boshnjaku [2002] az Egyesült Álla-
mok szarvasmarhaszektorának, az Egyesült Államok sertésszektorának és a spanyol bá-
ránypiac ártranszmisszióját vizsgálják küszöb-autoregresszív modellel (Threshold 
Autoregressive Model, TAR). Goodwin-Holt [1999] tanulmány úgy találja, hogy a terme-
lői piacok igazodnak a nagykereskedelmi szintről érkező sokkokhoz, míg a kiskereske-
delmi szint sokkjai nagyrészt a piacon belül maradnak, nem terjednek lefelé a marke-
tingláncon. Goodwin-Harper [2000] sertéspiacról szóló tanulmány egyirányú árinfor-
máció-folyamot állapít meg a termelői szinttől a nagykereskedelmi és fogyasztói szint 
felé. A termelői piacok igazodnak a nagybani piaci szint sokkjaihoz, de a fogyasztói 
piacon bekövetkezett sokkok nem terjednek tovább a nagykereskedelmi vagy termelői 
szintre. Ben-Kaabia-Gil-Boshnjaku [2002] szimmetrikus ártranszmissziót, valamint hosszú 
távon tökéletes transzmissziót talál, ahol a rendszerben a kínálat vagy kereslet sokkjai 
azonnal és teljes mértékben továbbterjednek. 

Abdulai [2002] momentum-küszöb-autoregresszív modellt (M-TAR) alkalmaz a svájci 
sertéspiac ártranszmissziójának a tanulmányozására. A svájci sertéspiacon a termelői és 
kiskereskedelmi szint közötti ártranszmisszió aszimmetrikus, vagyis az árrést csökkentő 
termelőiár-növekedések hamarabb továbbterjednek a rendszerben, mint az árrést tágító 
termelői árcsökkenések. Miller-Hayenga [2001] az Egyesült Államok sertéspiacán az 
aszimmetrikus ártranszmissziót az árciklusokkal kapcsolatban vizsgálja, és arra a követ-
keztetésre jut, hogy a nagybani árak az összes különböző frekvenciájú ciklusban aszim-
metrikusan igazodnak a termelői árak változásaihoz. Bojnec [2002] a szlovén sertés- és 
marhahúspiacok árképzését vizsgálva, a termelői árakat hosszú távon mindkét piacon 
gyengén exogénnek találta. Haszonkulcsos (mark-up) árképzés jellemzi a marhahúspia-
cot és versenyzői árképzés a sertéshúspiacot. Rezitis [2003] az általánosított autoregresszív 
feltételes heteroszkedaszticitás (autoregressive conditional heteroskedasticity, GARCH) 
modell segítségével tanulmányozza a görög sertéshús-, marhahús-, bárányhús-, baromfi-
húspiacokon az okság, az ártranszmisszió, valamint az egyik piacon megnyilvánuló in-
stabilitás többi piacra való hatását. Eredményei arra utalnak, hogy a különböző piacszin-
tek között visszacsatolás van, és az összes hústermék esetében alátámasztják azt az össze-
függést, hogy a termelői és fogyasztói szintek között nem tökéletes az ártranszmisszió. 
Összefoglalva, a legtöbb tanulmány aszimmetrikus ártranszmissziót talál az állati termé-
kek piacain, és jellemzően a termelői szintről a feldolgozói/nagykereskedelmi, majd a 
fogyasztói szint irányába tartó egyirányú árinformáció-folyamot állapítanak meg. 
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Módszertan 

Nelson-Plosser [1982] meghatározó fontosságú tanulmánya óta tudjuk, hogy a legtöbb 
makroökonómiai sorozat időben nem stacionárius, vagyis egységgyököket tartalmaz. 
(Gyengén) stacionáriusnak nevezünk egy idősort, ha várható értéke és varianciája kons-
tans, autokovarianciája pedig csak a megfigyelések távolságától és nem az időpontjától 
függ {Darvas [2004]). Egy nem stacionárius idősor esetében tehát az idősorok várható 
értéke és/vagy varianciája időben nem állandó. Több nem stacionárius és nem kointegrált 
idősor esetben a klasszikus legkisebb négyzetek módszerére alapozott regresszió alkal-
mazása, valamint a standard statisztikai próbák torzított becslésekhez és/vagy értelmet-
len regresszióhoz vezetnek. 

Bár az önálló idősorok sztochasztikus trendeket tartalmazhatnak (vagyis szintén nem 
stacionáriusok), több sorozat is együtt mozoghat hosszú távon, egy hosszú távú egyensú-
lyi kapcsolat létét sugallva. Két vagy több nem stacionárius változót kointegráltnak tekin-
tünk, ha létezik legalább egy lineáris kombinációja a változóknak, amelyik stacionárius. 
Ez azt jelenti, hogy az önálló változók sztochasztikus trendjei között kapcsolat van, és 
ezek együtt mozognak egy hosszú távú közös egyensúlyi pont felé. 

Egységgyökpróbák 

Tekintsünk egy tetszőleges elsőrendű autoregresszív folyamatot [AR(1)]: 

yt = pyt j + et, t - ..., - 1 , 0 , 1 ,2 , ... , ahol e( fehér zaj. (5) 

A folyamatot stacionáriusnak tekintjük, ha \p \ < 1. A stacionaritás próbája ekvivalens 
az egységgyökpróbával, vagyis, hogy (p = 1). Az (5) egyenletet átírva: 

Ayt = <Sy(, + et, ahol S - l - p. (6) 

A próba a következő nullhipotézisre alapul: 
A H0: <5 = 0 nullhipotézist ellenőrizzük az Hj: S < 0 alternatív hipotézis ellenében. 
Maddala-Kim [1998] a leggyakrabban alkalmazott bővített Dickey-Fuller-egységgyök-

próbákkal kapcsolatos méret- és próbaerő-problémák, valamint kedvezőtlen kismintás 
tulajdonságai miatt az Elliott-Rothenberg-Stock-féle DF-GLS-egységgyökpróba alkal-
mazását ajánlja (Elliott-Rothenberg-Stock [1998]). A DF-GLS-próba, az a[} = 0 nullhi-
potézist vizsgálja a (7) regresszióban: 

4y? = a0yd
t_x + o,AyU + • • • + apAyf_p + e,, (7) 

ahol yf a helyileg trendtől mentesítettyt idősor, amely attól függ, hogy a vizsgált modell-
be konstanst vagy trendet illesztünk be. Egy lineáris trendet tartalmazó modell esetében 
a (8) képlet segítségével kapjuk meg az yf trendhatástól mentesített sorozatot: 

y?=y,-Po-Pr (8) 
ahol a PQ-t és /3;-t úgy kapjuk meg, hogy az alábbi y-t regresszáljuk z-n: 

y = [ j p (1 - (*L)y2,..., (1 - aL)yT ] (9) 

z =[zl,(l-aL)z2,...,(l-aL)zT]. (10) 

Elliott-Rothenberg-Stock [1998] érvelése szerint, ha a (11) és a (12) egyenletekben 
c = - 7 rögzített értéket használjuk a konstanst tartalmazó modellben, és c = -13,5 érté-
ket a lineáristrend-modellben, akkor a próba ereje optimális lesz: 
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z, = (i,ty ( i i ) 

(12) 

Kointegrációvizs gálát 

A két leggyakrabban alkalmazott kointegrációs próba az Engle-Granger-féle kétlépcsős 
módszer (Engle-Granger [1987]), valamint a Johansen-féle többváltozós eljárás (.Johansen 
[1988]). Engle és Granger a kointegrációs kapcsolat maradéktagjainak a stacionarítás 
vizsgálatára alapozzák próbájukat. Először egy klasszikus OLS regresszióval becsüljük a 
hosszú távú kapcsolatot, majd az innen származó maradéktagokat egységgyökpróbáknak 
vetjük alá. Ha a nem stacionaritás nullhipotézis elutasítható, akkor a változókat 
kointegráltaknak tekintjük. 

A Johansen-próba előnye, hogy több mint egy kointegrációs kapcsolatot (vektort) is 
képes kezelni, valamint hogy a hosszú távú egyensúlyi ponthoz való igazodási sebesség 
vektora könnyen kiszámolható. Az eljárás a többváltozós autoregresszív környezetbe 
ágyazott maximum likelihood (ML) módszer, ahol fehérzaj-maradéktagok eléréséhez 
szükséges számú késleltetést veszünk be a modellbe. A próba során a (13) egyenlethez 
hasonló vektor-hibakorrekciós modellt (vector error correction model, VECM) becslünk: 

ahol Z t = [Pt
R,Pt

FY, egy (2 x 1), a két 1(1) termelői és fogyasztói árakat tartalmazó 
vektor, ri,...,rt+1 a rövid távú paramétereket tartalmazó (2 x 2) vektorok, n a hosszú 
távú paramétereket tartalmazó (2 X 2) mátrix, egy ( 2 x 1 1 ) paramétermátrix, D 11 
szezonális dummy változó, és ut a fehér zaj sztochasztikus komponense. 

n = ap', ahol az a mátrix az egyensúlyi állapothoz való igazodás sebességét méri, és P 
mátrix a változók között létező maximum (n - 1) kointegrációs kapcsolatot tartalmazza. 
A konstanstól és a lineáris trendtől függően, a (13) egyenletből különböző modelleket 
lehet alkotni. Harris [1995] a reális eseteket M2, M3, M4 modelleknek jelöli, és a követ-
kezőképpen határozza meg. M2: a konstans a kointegrációs térre korlátozott - jelen 
tanulmányban ez a marketing és feldolgozói árrés konstansának az abszolút értékét jelöl-
heti (Bojnec [2002]); M3: a konstans nincs korlátozva, és nem tartalmaz trendet a modell 
- ebben az esetben a hosszú távú, valamint a rövid távú modell konstansainak egy kom-
binációja közös értékként kerül a rövid távú modellbe; M4: ha létezik egy exogén lineá-
ris növekedés, amit nem tudunk modellezni, akkor a kointegrációs tér a lineáris időtren-
det is mint determinisztikus változót tartalmazza. 

Mivel általában a priori nem tudhatjuk, hogy a fenti modellek közül melyik a helyes, 
a Pantula-elvet (.Harris [1995]) alkalmazhatjuk, hogy egyszerre ellenőrizzük a helyes 
modellspeciftkációt, valamint a kointegráció rangját. 

A VECM modellben a késleltetés hosszát az Akaike-féle információs kritérium (AIC) 
és a Schwarz-féle bayesi kritériumok (SBC) segítségével választjuk ki, majd a nyom- és 
Amax (maximális sajátérték) próbákkal vizsgáljuk a kointegráció rangját. 

AZt =r1AZ,_1 + ... + rfc_1AZí_,+1nzf_, + w + ut, (13) 



654 Bakucs Lajos Zoltán 

Okság és a kereskedelmi árrés természete 

A (13) egyenlet becslése után gyenge exogenitási próbákat végezhetünk az a vektoron, 
valamint lineáris korlátozásokat vizsgálhatjuk a P vektoron. Az a vektor (factor loading 
mátrix) elemei mérik a sebességet, amellyel a változók visszaigazodnak a hosszú távú 
egyensúlyhoz, ha egy ársokk bekövetkezik. A gyenge exogenitás próbája ekvivalens az 
a csak nullás értéket tartalmazó sorainak számának a megállapításával. A gyengén exogén 
változónak megfelelő' sora az a vektornak egyenlő nullával. 

Hogy a változók közötti Granger-okság irányát megállapítsuk, korlátozásokat teszte-
lünk az a vektorokon. A piac versenyzői jellegét strukturális próbákkal ellenőrizhetjük. 
Egy piacot kompetitívnek tekintünk, ha a termelői és fogyasztói árakat csupán egy abszo-
lút konstans kereskedelmi árrés köti össze. A próba során az árváltozók együtthatóinak a 
következő korlátozását (homogenitás restrikció) teszteljük: 

H o : Ppr = ~Ppp-

Egy likelihoodarány-próbát alkalmazunk a korlátozás teszteléséhez. 

Aszimmetrikus hibakorrekciós modellezés 

A legtöbb ártranszmisszióval foglalkozó tanulmány Ward [1982] és két korábbi kutatás, 
Woljfram [1971], valamint Houck [1977] tanulmányokra alapozott modellspecifikációját 
alkalmazza: 

AP* =a + j^(p+D+APl
p
j+l) + ¿ ( / 3 ; Z r A ^ ; + 1 ) + y,. (14) 

j=i j=í 

A (12) egyenletben a termelői ár első különbségeit két D~ és D+ dummy változóval 
növekvő, illetve csökkenő szakaszokra bontjuk. Az esetleges aszimmetriát standard F-
próbával vizsgáljuk, hogy megállapítsuk, van-e statisztikailag szignifikáns különbség a f} + 

és [3r együtthatók között. 
A Wolffram-Houck-típusú eljárások hibája, hogy nem helyeznek kellő hangsúlyt az 

adatok idősor-tulajdonságaira, így sok közülük sorosan autokorrelált, ami általában az 
értelmetlen regresszió egyik jele. 

A kointegrációs módszerek fejlődésével a kutatók megpróbálták az új módszertanba 
ágyazni az aszimmetriakutatásokat. Cramon-Taubadel [1998] bebizonyította, hogy a 
Wolffram-Houck-típusú modellspecifikáció alapvetően inkonzisztens a kointegrációval, 
ezért a (14) helyett a (15) egyenletben leírt hibakorrekciós modell használatát ajánlotta: 

A P « = a + ¿ ( / T D + A / ^ . + 1 ) + Í£(P]D~APt
P_J+l) + cp+ECT^ + (pECT^ + 

j=i j=i 

+ AP«l+AP«2+... + APt
R

p+yt. (15) 

ECTt
+_x és ECTl X a (14) hosszú távú (kointegrációs) egyenletből származó hibakorrekciós 

tagok pozitív és negatív szakaszokra szegmentált változatai: 

ECT;_X = / i M = P«x -K-KKx; \ és \ együtthatók (16) 

ECTt_x = ECTt
+_x + ECT;_X. (17) 

Egy, a (15) egyenletben meghatározott VECM modell segítségével, standard próbák-
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kai mind a rövid távú, mind a hosszú távú szimmetriára vonatkozó nullhipotézisek ellen-
őrizhetők. Érvényes statisztikai elemzéshez az szükséges, hogy az egyik ár mind rövid, 
mind hosszú távon gyengén exogén legyen a (15) egyenlet paramétereihez viszonyítva. 
A hosszú távú exogenitás próbáját az igazodási sebesség a vektorának tárgyalásakor 
bemutattuk. A rövid távú exogenitás próbáját Boswijk-Urbain [1997] által javasolt mód-
szerrel végezzük. A módszer a következő lépésekből áll: először a (18) egyenlethez 
hasonló marginális modellt becsüljük, majd az egyenlet elmentett v, illesztett maradék-
tagjaival változó-hozzáadási próbát végzünk a (15) egyenleten: 

AP,p =y/0+y/](L)APl
R

] +y,2(L)AP«l+vr (18) 

A VECM modellezéshez szükséges exogenitási feltételeket Cramon-Taubadel [1998] 
részletesen tárgyalja. 

A d a t o k és e r e d m é n y e k 

Havi adatokat - összesen 112 megfigyelésből álló (1996 január és 2005 április közötti) 
termelői és fogyasztói árakat - használtunk az elemzéshez. Az FP termelői ár az élő 
vágóhídi sertés felvásárlási ára, forint/kilogrammban. Az összes adat a Központi Statisz-
tikai Hivatal fogyasztói árstatisztikái osztályáról származik. Súlyozással két fogyasztóiár-
sorozatot: RPl és RP, alkottunk a statisztikákban rendelkezésre álló különböző sertéshús-
árakból.1 Az összes áradatot defláltuk a havi magyar fogyasztói árindexszel. Változók 
közötti kointegrációs kapcsolat tanulmányozásakor általános a logaritmusspecifikáció al-
kalmazása, mivel a trendadatok használatával a relatív hiba időben csökken (Dawson-
Tiffin [2000]). Ezenkívül, a logaritmusban kifejezett árak esetén az árrésmodellből köz-
vetlenül megállapítható a két ár közötti hosszú távú rugalmasság. Ezért elemzésünkben 
az áradatok természetes alapú logaritmusát használjuk. 

A felvásárlói és a sertéshúsárakat reálértéken az 1. ábrán mutatjuk be. 

1. ábra 
Havi termelői és fogyasztói reálárak (forint/kilogramm) 

FP RP1 RP2 

Forrás: Saját számítások KSH-adatok alapján. 

1 RP{ = 0,45 x csontos hús + 0,40 x csont nélküli hús -I- 0,05 x gépsonka + 0,05 x szárazkolbász + 
+ 0,05 x párizsi és lecsókolbász. 

RP2 = (rövidkaraj szűzpecsenyével, csontos -I- sertéstarja, csontos + sertéscomb csont és csülök nélkül + 
+ oldalas, csontos)/4. 
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Stacionaritás- és integrációpróbák 

Az empirikus elemzést a termelői és fogyasztói árak egységgyökpróbájával kezdjük. Az 
DF-GLS próbát használjuk, az eredmények az 1. táblázat első három sorában találhatók. 
A táblázat második felébe az ársorozatok első differenciáira vonatkozó egységgyökpróba 
eredményei kerültek. A próbák azt mutatják, hogy minden sorozat tartalmaz egységgyö-
köt konstans és/vagy trendspecifikációval, kivéve a termelőiár-sorozat, amely 
trendstacionáriusnak tűnik 5 százalékos szignifikanciaszinten. Az idősorok első differen-
ciáit vizsgálva, az egységgyök-nullhipotézist az összes sorozat esetében elutasítjuk. Ezért 
úgy döntünk, hogy mindhárom sorozat elsőrendűen integrált. 

1. táblázat 
D F - G L S egységgyökpróba eredményei 

Változó Specifikáció Késleltetés Próbastatisztika 

InFP konstans 12 - 0 , 9 7 6 
konstans és trend 12 - 3 , 2 8 6 

InRP l konstans 3 - 0 , 8 9 8 
konstans és trend 3 - 2 , 8 4 3 

InRP2 konstans 3 - 1 , 0 2 2 
konstans és trend 3 - 2 , 8 9 1 

AlnFP konstans 1 - 7 , 6 2 8 
konstans és trend 2 - 8 , 1 6 6 

Aln RP{ konstans 2 - 5 , 5 2 9 
konstans és trend 2 - 5 , 7 8 4 

AlnRP2 konstans 2 - 5 , 7 1 7 
konstans és trend 2 - 5 , 8 8 2 

A DF-GLS-próbák 0,90 (0,95) konfidencia-intervallumoknak megfelelő kritikus értékei konstanssal -
1,614 (-1,943), konstanssal, és trenddel pedig -2,728 (-3,018). A késleltetést az Akaike-féle információs 
kritérium (AIC) kritérium határozta meg. 

A következő lépés a kointegrációs elemzés, amelynek során mindkét árpár között egy 
kointegrációs vektort találunk. A kointegrációs elemzés eredményeit a 2. és 3. táblázat-
ban mutatjuk be. 

Modell 

2. táblázat 
Kointegrációs elemzés 

Nyompróba 

Késleltetés H„ 
statisz-

tika 

A (maximális max v 

sajátérték) próba 

95 száza-
lékos 

szignifi-
kanciaszint 

statisz-
tika 

95 száza-
lékos 

szignifi-
kanciaszint 

lnFP-\nRP{ 2 r = 0 24 ,44 20,26 17,81 15,89 
2 r< 1 6 , 6 3 9,16 6,63 9 ,16 

InFP-lnRP, 2 r = 0 22 ,63 20,26 17,01 15,89 
2 r< 1 5 ,62 9,16 5,62 9 ,16 

A késleltetést az Akaike-féle információs kritérium (AIC) határozta meg. 
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3. táblázat 
Normalizált kointegrációs vektorok 

Modell InRP{ InRP2 InFP Konstans 

lnFP- lnRPj 1,00 - - 0 , 7 1 0 - 2 , 1 5 2 
( -18 ,857) ( -13 ,01) 

lnFP-lnKP 2 - 1,00 - 0 , 7 9 5 - 1 , 6 8 8 
( -18 ,339) ( -8 ,876) 

Zárójelben a /-statisztikák. 

Amint vártuk, a nyom- és Amax (maximális sajátérték) próbák egy kointegrációs vektort 
találtak, és nincs autokorreláció a maradéktagokban (4. táblázat és 2. ábra). A termelői 
ár-fogyasztói ár kapcsolatot a következőképpen írhatjuk fel: 

lnRPx = 2,152 + 0,71 InFP (19) 

lnRP2 = 1,688 + 0,795InFP (20) 

Ebben a pontban az eredmények azt mutatják, hogy a sertéshússzektor kereskedelmi 
árrése egy abszolút értékből, valamint a fogyasztói ár egy százalékából (haszonkulcs) áll. 

4. táblázat 
Reziduumpróbák (p-értékek) 

Modell Ljung-Box (27) LM(1) LM(4) Normalitás 

\nFP-\nRPi 0,31 0 ,38 0,57 0 ,00* 
\nFP-\nRP, 0,34 0 ,59 0,59 0 ,00* 

* Nem normális eloszlás - „azt jelenti, hogy az eredményeket óvatosabban kell kezelni, bár az aszimpto-
tikus eredmények egy szélesebb eloszláscsoportra is igazak" (Cramon-Taubadel [1998]). 

2. ábra 
ECT\ és ECT2 kointegrációs maradéktagok 

ECPl ECT2 

Forrás: Saját számítások KSH adatok alapján. 
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Az exogenitás és a kereskedelmi árrés elemzése 

Az alkalmazkodási sebesség (factor loading) vektorának elemei (5. táblázat) mérik azt a 
sebességet, amellyel a modellekben szereplő változók egy sokk után visszatérnek a hosszú 
távú egyensúlyi pályájukra. Ahogyan vártuk, az összes «paraméter negatív előjelű, és a 
fogyasztói árhoz tartozók nagyobbak (abszolút értékben), mint a termelői árhoz kapcso-
lódók. Ebből arra következtetünk, hogy a fogyasztói árak sokkal intenzívebben reagál-
nak a váratlan sokkokra, mint a termelői árak. Egyik termelői árhoz kapcsolódó a érték 
sem volt statisztikailag szignifikáns. 

5. táblázat 
Alkalmazkodási sebesség (ce) 

Modell Változó a /-próba 

\nFP-lnRP{ InRPl - 0 , 3 0 3 - 3 , 4 9 8 
InFP - 0 , 1 9 0 - 1 , 1 0 6 

\nFP-\nRP2 InRP2 - 0 , 3 3 8 -3 ,585 
InFP - 0 , 2 0 9 - 1 , 3 7 6 

A 6. táblázatban a gyenge exogenitás próbái a termelői árat (lnFP) hosszú távon mind-
két modellben exogénnek mutatják, ezek szerint a fogyasztói árak reagálnak a termelői 
árak változásaira, és nem fordítva. Az árváltozások oka elsősorban a farmszinten meg-
nyilvánuló tényezőkben kereshető, mivel csak a fogyasztói árak válaszolnak a rendszer 
hosszú távú egyensúlyi helyzetétől való eltérésekre. Az 6. táblázat eredményei alapján 
egy egyirányú, termelői áraktól fogyasztói árak felé mutató hosszú távú Granger-okságot 
állapítunk meg. 

6. táblázat 
A gyenge exogenitás próbái 

Modell Változó Exogenitási 
próba 

Likelihood-arány 
próba p-érték 

lnFP-\nRPl 

\nFP-\nRP2 

InRP^ 
InFP 
InRP2 

InFP 

«.n®. = 0 

< W = 0 

° w 2 = 0 

*2(1) = 7,556 
X2(\) = 0,806 
*2(1) = 8,417 
* 2 ( 1 ) = 1,320 

0,005 
0,369 
0,003 
0,25 

A modellek statisztikai tulajdonságai javulnak, ha parciális modellként újrabecsüljük 
őket úgy, hogy a termelői árak gyengén exogén változóként szerepeljenek. A 7. táblázat 
a fogyasztói árakra normalizált újrabecsült kointegrációs modelleket, valamint egyes, a 
maradéktagokon végzett diagnosztikai próbák eredményeit tartalmazza. 

Az előbbiek alapján a hosszú távú termelői és fogyasztói árak közötti kapcsolat 1996 
január és 2005 április között a következő lesz: 

InflP, = 2,04 + 0,7361nFP (21) 

lntfP2 = 1,537 + 0,831nFP (22) 

A strukturális próbák eredményeit a 8. táblázatban mutatjuk be. 
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7. táblázat 

Újrabecsült modellek 

Modell InRP] 1 nRP2 InFP Konstans 
L jung-Box 

(27) 
p-é rték 

LM(1) 
p-ér ték 

LM(4) 
p-érték 

lnFP- ln f tP , 1,00 - - 0 , 7 3 6 - 2 , 0 4 0,31 0 ,36 0,56 

( -19 ,43 ) ( -12 ,26) 

InFP- lnRP, - 1,00 - 0 , 8 3 0 -1 ,537 0 ,33 0 ,52 0,53 

( -19 ,15 ) ( -8 ,085) 

Zárójelben a /-statisztikák. 

8. táblázat 

Strukturális próbák - korlátozások a ¡5 vektorokon 

Modell Próba lnKP, InRP, 1 nFP Konstans p-érték 

lnFP-\nRPx /} = - 1 - 1 - 0 , 8 8 1 0,001 

\nFP-\nRP2 PbJa, = ~PioFP - 1 1 - 0 , 7 9 2 0,008 

Azt a nullhipotézist, hogy az árazás a magyar sertéshúspiacon kompetitív, el kell uta-
sítanunk. Ez azt jelenti, hogy a sertéshúspiacon a kereskedelmi árrés egy abszolút konstans-
ból, valamint egy haszonkulcsrészből áll. A logaritmusban kifejezett árak esetében a (21) 
és (22) árrésmodellekből közvetlenül megállapítható a mindkét árpár közötti hosszú távú 
rugalmasság. így a nem tökéletes transzmisszió hosszú távú transzmissziós rugalmassága 

dn ~ 0,736 valamint e, DD = 0,83 lesz. n RP 1 In RP. 

Ártranszmisszió-elemzés 

A (21) és (22) egyenletek maradéktagjait pozitív és negatív szakaszokra osztottuk. A 
termelői árak első differenciáit szintén pozitív és negatív szakaszokra bontottuk a követ-
kező új változókat alkotva: AlnFPM, AltiFPP. Az átalakított (15) egyenletet először négy 
késleltetéssel becsültük, majd fokozatosan a nem szignifikáns késleltetéseket kihagyva, 
takarékosabb modelleket becsültünk. A (18) marginális egyenletet (amelyeket itt nem 
közlünk) szintén becsültük, majd az illesztett v, maradéktagokat elmentettük. A 9. és 10. 
táblázat a regressziós eredményeket, a szimmetriapróbákat, valamint a diagnosztikai és 
specifikációs próbákat mutatja be. Mindkét modell jól specifikált, nincsenek 1, 4, illetve 
12-ed rendű autokorrelációra utaló nyomok. A Ljung-Box-féle <2-próba nem utasítja el 
azt a nullhipotézist, hogy „nincs autokorreláció az első 27 maradéktag között". Ellen-
ben a White-próba eredményei alapján heteroszkedaszticitásra következtetünk, ezért 
heteroszkedaszticitás-konzisztens standard hibákat közlünk. A maradéktagok nem nor-
mális eloszlásúak, ezért az eredményeket óvatosabban kell kezelni, bár az aszimptoti-
kus eredmények egy szélesebb csoportra is igazak (Cramon-Taubadel [1998]). A vál-
tozó-hozzáadási próbák azt mutatják, hogy a marginális egyenletek maradéktagjai nem 
szignifikánsak a modellekben, ezért azt a nullhipotézist, hogy a fogyasztói árak a rövid 
távú változókhoz képest is gyengén exogének, nem utasíthatjuk el. A hibakorrekciós 
tagok (ECTM és ECTP) megfelelő (negatív) előjelűek, és az ECTP nagyobb változást 
indukál a fogyasztói árban, mint az ECTM. A hosszú távú szimmetriát vizsgáló F-
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próba nem utasítja el a szimmetriára vonatkozó nullhipotézist (rendre p = 0,4 és p = 0,414), 
hosszú távú szimmetrikus ártranszmissziót állapítva meg. Ezek után a rövid távú szim-
metriát vizsgáltuk egy F-próbával, és a 10 százalékos szignifikanciaszinten a szimmetri-
ára vonatkozó nullhipotézist ebben az esetben sem utasíthattuk el (rendre p = 0,089 és 
p = 0,136). 

9. táblázat 
Szimmetriapróbák: l n F / M n / ^ modell, a függő változó AinRP. 

Független változók Együtthatók Standard hiba* Szignifikancia 
(p-érték) 

Aln/?Ph 2 0,107 0 ,069 0 ,124 
AlnFPM t 0,174 0 ,03 0 ,000 
AlnFPM i X 0,32 0 ,052 0 ,000 
AlnFPP ! 0,634 0 ,063 0 ,000 
AlnFPPr , 0,168 0 ,063 0 ,009 
AlnFPP 2 - 0 , 1 6 8 0 ,069 0 ,017 
ECTlPtl - 0 , 2 3 5 0 ,059 0 ,000 
ECTIMM - 0 , 1 5 0 ,069 0 ,032 

Specifikációs és diagnosztikai próbák 

próba próbastatisztika 

szignifikancia 
(p-érték) 

Bővített R2 kkéépplleett 0 ,848 -

Autokorreláció LM(1) F ( l , 100) - 0 ,1 0 ,751 
LM(4) F(4, 94) = 0 ,073 0 ,99 

LM(12) F(12, 78) = 0 ,404 0 ,957 
Ljung-Box ö - p r ó b a 0(27) = 23 ,574 0 ,653 

Normalitás Jarque-Bera X2(2) = 13,079 0 ,001 
Heteroszkedaszticitás White X2(16) = 2 7 , 6 9 8 0,034 
Függvényforma RESET F( 1, 102) - 3 ,164 0 ,078 
Változó-hozzáadási próba 

(a marginális modell 
maradéktagjai) Wald F ( l , 102) = 0 ,319 0 ,573 

Aszimmetriapróbák 
Hosszú távú szimmetria Wald F( 1, 103) = 0 ,714 0 ,4 
Rövid távú szimmetria Wald F ( l , 104) = 2 ,931 0 ,089 

' Heteroszkedaszticitás-konzisztens standard hibák. 

Következtetések 

A tanulmány célja, hogy megvizsgálja, hogyan alakulnak ki a fogyasztói árak, illetve 
miként működik az ártranszmisszió egy átmeneti gazdaság állatitermék-piacán. A ma-
gyar sertéshúspiac két fogyasztói és egy termelői ára közötti hosszú távú kapcsolatot 
vizsgáltuk. A vertikális ártranszmissziót kointegrációs környezetben elemeztük a Johansen-
féle maximum likelihood eljárás segítségével. Az eredmények azt mutatják, hogy a ser-
téshús magyarországi termelői és fogyasztói árai hosszú távon együtt mozognak, vagyis 
kointegráltak az 1996 január és 2005 április közötti időszakban. Az exogenitási próbák a 
termelői árakat gyengén exogénnek mutatták mind hosszú, mind rövid távon, és egy 
egyirányú, a termelői áraktól a fogyasztói árak irányába mutató Granger-okságot állapi-
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10. táblázat 
Szimmetriapróbák: \nFP-\nRP, model l , a függő változó ?lni?F, 

Független változók Együtthatók Standard hiba* Szignifikancia 
(p-é rték) 

AlnRP2 t2 0,138 0,068 0 ,044 
AlnFPM i 0,2 0,035 0 ,000 
Aln FPMi{ 0,398 0,064 0 ,000 
AlnFPP t 0,801 0,073 0 ,000 
AlnFPP , 0 ,175 0,072 0,017 
AlnFPP\ 2 - 0 , 2 2 5 0,083 0,008 
ECT2P - 0 , 2 3 3 0,061 0 ,000 
£ C 7 2 M t l - 0 , 1 4 0,077 0,072 

Specifikációs és diagnosztikai próbák 

próba próbastatisztika 

szignifikancia 
(p-é rték) 

Bővített R2 R2 0,857 -

Autokorreláció LM(1) F ( l , 100) = 0,119 0 ,729 
LM(4) F(4, 94) = 0,185 0,945 

LM(12) F(12, 78) = 0,447 0 ,938 
Ljung-Box-féle Q-próba 0(27) = 23,417 0,662 

Normalitás Jarque-Bera X
2(2) = 30,316 0 ,000 

Heteroszkedaszticitás White £2(16) = 25,876 0,055 

Függvényforma RESET F ( l , 102) = 2,398 0 ,124 

Változó-hozzáadási próba 

(a marginális modell 

maradéktagjai) Wald F ( l , 102) = 0,046 0 ,829 

Aszimmetriapróbák 

Hosszú távú szimmetria Wald F ( l , 103) = 0,667 0 ,414 

Rövid távú szimmetria Wald F ( l , 104) = 2,25 0 ,136 

* Heteroszkedaszticitás-konzisztens hibák. 

tottak meg. Ezek szerint az árak farmszinten határozódnak meg, majd továbbítódnak a 
feldolgozó, illetve nagybani szinteken keresztül a fogyasztóknak. 

Az előbbi oksági eredmények összhangban állnak a legtöbb állat és állati eredetű ter-
mék piacán végzett empirikus kutatásokkal (a teljesség igénye nélkül: Cramon-Taubadel 
[1998], Orbán-Tóth [1998], Bojnec [2002], Abdulai [2002], Ben-Kaabia-Gil-Boshnjaku 
[2002]). A strukturális próbák eredménye nem versenyzői piacstruktúrára utalnak, ahol a 
feldolgozók és kereskedők árrése egy abszolút konstansból plusz a fogyasztói ár százalé-
kos haszonkulcs-összetevőjéből áll, ami a piaci erő hatására utaló jel lehet. A konstans 
plusz haszonkulcs-típusú árrésképzési stratégia kimutatása a magyar sertéshúspiacon rész-
ben alátámasztja Bojnec [2002] eredményeit. Bojnec egy másik átmeneti gazdaságban, 
Szlovéniában vizsgálta a sertéshús- és marhahúspiacot, és versenyzői sertéshús-, de nem 
versenyzői marhahús-árrésképzést állapított meg. A két kutatás eredményei azt mutatják, 
hogy az átmeneti gazdaságok kevésbé fejlett piacai általában nem versenyzői árképzéssel 
jellemezhetők. 

Az elvégzett hosszú és rövid távú aszimmetriapróbák alapján kijelenthetjük, hogy a 
közhiedelemmel ellentétben, a szimmetrikus ártranszmisszióra vonatkozó nullhipotézis 
egyik esetben sem utasítható el. Ez a megállapítás részben ellentmond a fejlett piacokon 
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végzett kutatások eredményeinek, amelyek jellemzően aszimmetrikus ártranszmissziót 
állapítanak meg az állatitermék-piacokon. A szimmetrikus ártranszmissziót magyaráz-
hatja az, hogy csak a nagyobb sertésnevelő üzemek termelnek eladásra, a nagyon sok 
kistermelő inkább saját fogyasztásra termel, így ezek termékei be sem kerülnek a keres-
kedelmi körforgásba. A kisebb mennyiség rugalmasabbá teszi a kistermelőket - a feldol-
gozók és a kereskedők által kínált ár függvényében választhatnak, hogy eladják-e vagy 
saját maguk dolgozzák fel, esetleg helyben értékesítik a sertéseket. 

A sertéshúspiac gazdasági szereplőinek nagy száma, a húsfeldolgozó szektor szerkeze-
te is gátolja is az aszimmetrikus ártranszmisszió kialakulását. Az alacsony húsipari kon-
centráció (500-600 húsipari cég, ebből 68 teljes körű szolgáltatást nyújt, vágástól feldol-
gozásig), a kihasználatlan kapacitások mind a feldolgozóipar piaci dominanciája ellen 
dolgoznak. 
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W I S N I E W S K I A N N A 

A visegrádi országok felkészültsége a GMU-csatlakozásra 

Az elmúlt évben változás következett be a visegrádi országok Gazdasági és Monetáris 
Unióhoz (GMU) való csatlakozása tekintetében. A négy országgal együtt csatlakozó új 
tagállamok ma már mind tagjai az európai árfolyam-mechanizmusnak (ERM-2), és 2007-
re akár beléphetnek a GMU-ba. Ennek hátterében a kiindulási helyzet mellett az eltérő 
pénzügypolitikai megoldások állnak. A következő évek kihívásai közé tartozik az inflá-
ciós szintek alacsony szinten tartása, illetve - az EU-csatlakozás többletkiadásai és a 
térséget jellemző modernizációs szükségletek miatt az államháztartásra nehezedő nyo-
más mellett is - a feszes fiskális politika fenntartása. Mindez valamennyi újonnan csat-
lakozónál felveti az államháztartási reform szükségességét. Az eltelt évek a közös eu-
rópai monetáris politika működőképességét igazolják, az euró stabilitást hozott a kon-
tinens életébe. Az eurózóna teljesítménye mindemellett elmarad az Egyesült Államok 
gazdasági fejlődésétől nemcsak a reálgazdaság, de a nominális mutatók szempontjá-
ból is. Ez arra figyelmezteti a visegrádiakat, hogy az eurózóna felzárkózó gazdaságok 
számára jelentette előnyei mellett bizonyos strukturális reformok megtétele elkerülhe-
tetlen a stabil makrogazdasági fundamentumokhoz, s nem árt, ha erre már a belépést 
megelőzően sor kerül. Nem a GMU közvetlen hatásának tudhatók be ugyanis a pozitív 
fiskális tendenciák, hanem az alkalmazott gazdaságpolitikáknak.* 
Journal of Economics Literature (JEL) kód: E63, E52, F15. 

A 2004. május elsejével az Európa i Unió tagál lamává váló közép-kelet-európai orszá-
goknak a monetár is politika terén is ú j kihívással kell szembenézniük, hiszen a csat lako-
zási dokumen tum kifejezetten rögz í t i , hogy számukra kötelezettség a Gazdasági és M o -
netáris Unióba ( G M U ) való be lépés . A feltételek teljesítéséig a „ tagá l lam - mentesség-
gel" (member state with derogation) jogi státust kapják: az a t agá l lam, amelynek teljesít-
ménye megfe le lően alakul, au tomat ikusan a G M U tagjává válik, vagy i s a szerződés ér-
te lmében a tagál lamok nem rende lkeznek önálló döntési joggal . 1 A feltételeknek való 
megfele lés esetén kötelező az euróöveze tben való részvétel, a fe l té te lekre való törekvés 
pedig megkövete lhe tő a tagországoktól , ugyanakkor - mint a Bizot tság Agenda 2000 
dokumentuma leszögezi - ezek tel jesí tése nem szükséges az EU- tagsághoz . 2 

* A jelen cikk alapjául szolgáló tanulmány az Integrációs és Fejlesztési Munkacsoport részére készült. 
1 Nagy-Britannia ezt felismerve kezdeményezte a „kiszállási jogot" (opt-out), amelynek értelmében csak 

abban az esetben válik a GMU tagjává, ha arról a parlament és a kormány pozitívan dönt. Ezt a lehetőséget 
később Dánia is megkapta. 

2 A dokumentum emellett azt is megállapítja, hogy a konvergenciakritériumok teljesítése nem feltétlenül 
felel meg az átalakuló gazdaságok igényeinek. 

Wisniewski Anna az MTA Világgazdasági Kutató Intézetének tudományos munkatársa, a Budapesti Corvinus 
Egyetem nemzetközi kapcsolatok doktori program doktorandusz hallgatója. 
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A kihívást jelentő feltételrendszer ellenére az új tagállamok valamennyien elkötelezett 
hívei a GMU-csatlakozásnak, hiszen kis és nyitott országként, valamint az eurózóna 
gazdaságaival szorosan összefonódott külkereskedelem révén úgy ítélik meg, hogy szá-
mukra az eurózónabeli tagság több előnyt tartogat, mint az alkalmazkodási kényszerrel 
járó költségek, amelyeket a gazdasági stabilizáció érdekében előbb vagy utóbb úgyis 
meg kellene lépniük. A politikai elkötelezettség nyilvánvalónak tűnik a régióban, a di-
lemma a csatlakozást követő első években a belépés időzítésére, illetve az ahhoz vezető 
konvergenciaútra és az alkalmazott módszerekre vonatkozóan merül fel. 

A térség országai az elmúlt 15 évben kiemelkedő eredményeket értek el mind a nomi-
nális, mind a reálkonvergencia területén. Az elemzés a visegrádi négyeket, vagyis a 
Csehország, Magyarország, Lengyelország és Szlovákia alkotta csoport fejlődését vizs-
gálja, amelyek mind a kiinduló feltételrendszer, mind az alkalmazott gazdaságpolitika 
szempontjából hasonló pályán haladnak, s kiváló összehasonlítási alapot kínálnak a többi 
újonnan csatlakozóval, vagyis a balti államokkal, illetve Szlovéniával. A vizsgált négy 
ország GMU-tagságáról a hasonlóságok ellenére várhatóan nem csoportos döntés szüle-
tik, a belépés az egyéni felkészültség és konvergenciaprogram függvénye, ugyanakkor a 
negatív hatások elkerülése érdekében feltételezhető, hogy az időpontok között nem lesz 
nagy eltérés. 

A 2004. év sok szempontból megváltoztatta azt a környezetet, amelyben ezek az or-
szágok a GMU felé elindultak. Ezek közül a következő események mindenképpen hatás-
sal vannak a konvergenciapályák és -stratégiák alakulására a négy országban. 

a) Nem sokkal a májusi csatlakozást követően három kis ország, Észtország, Litvánia 
és Szlovénia valutáját bekapcsolta az euró előszobájának tartott európai árfolyam-mecha-
nizmusba. Az első év elteltét követően, 2005. április 30-án azután megint három ország, 
Lettország, Málta és Ciprus is belépett az ERM-2-be. Ezzel gyakorlatilag a visegrádi 
négyekkel egy időben EU-taggá váló országok közül ma már mindegyik tagja az ERM-
2-nek, vagyis 2006-2007-ben - a négyeket jelentősen „leelőzve" - akár a Gazdasági és 
Monetáris Unió tagjává is válhatnak. 

b) Nem kisebb jelentőséget kell tulajdonítani az eurózóna eddigi működéséből levon-
ható tapasztalatoknak. Az Európai Unió fejlődésének az integráció mélyítése szempont-
jából meghatározó folyamata volt a monetáris politika szupranacionális szintre emelése. 
A GMU megalkotóinak várakozásai szerint (.Delors [1989], illetve (.Emerson és szerző-
társai [1992]) a monetáris integráció következtében nominális és reálkonvergencia egy-
aránt elkezdődik a tagállamokban. Az elmúlt évek tapasztalatai alapján a közös európai 
monetáris politika működőképessége igazolódni látszik, hiszen az euró nemzetközi sze-
repét és hitelességét sikerült megerősíteni. A monetáris integráció makrogazdasági hatá-
sai az eurózóna egészére ugyanakkor - jórészt a felzárkózó tagállamok esetében - nem 
minden esetben igazolták a várakozásokat. Az eurózóna összteljesítménye elmaradt 2004-
ben is az Egyesült Államok gazdasági fejlődésétől, s ez nemcsak reálgazdasági szem-
pontból (bruttó hazai termék, illetve beruházások alakulása), de a nominális mutatók -
így a költségvetési hiány és államadósság - szintjére is igaz. Megfigyelhető a tendencia, 
hogy a kisebb, felzárkózó országok teljesítménye határozottan kedvezőbben alakul - ha 
magasabb inflációs szint mellett is - , mint a nagyobb, de strukturális reformjaikat halo-
gató országoké. 

c) Az eurózóna GDP-jének felét adó német és francia gazdaság súlyos válságban van-
nak. E két ország ráhatásának eredménye az Ecofin Tanács 2005. márciusi döntése, 
amely az eurózóna tagállamaira vonatkozó fiskális szabályrendszer, a stabilitási és növe-
kedési egyezmény fellazítására ad lehetőséget. A döntés értelmében a költségvetés kiadá-
si tételeinél ki lehet hagyni többek között a német egyesítésre költött összegeket, a 
közös költségvetésbe történő összes nettó befizetést, a kutatás-fejlesztésre fordított ki-
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adásokat, illetve bevételi oldalon figyelembe lehet venni - és ez az új csatlakozók 
szempontjából különösen jelentős - a nyugdíjreform során a magán-nyugdíjpénztárba 
befizetett összegeket. 

d) Az eurózóna működésével kapcsolatosan említett két pont arra figyelmeztet, hogy 
az eurózóna előnyösebb ugyan a felzárkózó gazdaságok számára, bizonyos strukturális 
reformok megtétele azonban elkerülhetetlen, s nem árt, ha erre már a belépést megelőző-
en kerül sor, hiszen a stabilitási és növekedési egyezmény a jelenlegi formájában nem 
ösztönöz reformokra. Az eurózóna feltételrendszere némileg lazult, mindenekelőtt a már 
bent lévő tagállamok számára is kihívást jelentő fiskális kritériumok szempontjából. Erre 
egy felzárkózó ország azonban csak rövid távon építhet, s tartósan nem stabilizálhatja 
vele a makrogazdasági fundamentumokat. 

A fenti változásokat szem előtt tartva, a jelen tanulmány először a visegrádi országok 
makrogazdasági fundamentumait vizsgálja, majd ezt az országcsoportot összehasonlítja 
az ERM-2 körébe tartozó balti államokkal és Szlovéniával. Ezt követően a korábbi csat-
lakozások tapasztalatait veszi górcső alá a spanyol, görög és portugál példa megragadá-
sával. Majd az elmúlt év reál- és nominális konvergencia területén bekövetkezett változá-
sait, s ennek fényében a visegrádi országok előtt álló feladatokat és az általuk deklarált 
konvergenciaprogramokat vizsgálja a tanulmány. Végül összegzi a számukra döntő je-
lentőségű rövid távú kihívásokra vonatkozó következtetéseket. 

A visegrádi országok kiinduló makrogazdasági feltételei 
- hasonlóságok és különbségek 

Az 1980-as évek végének politikai rendszerváltása a közép-kelet-európai országok szá-
mára változásokat hozott. A többpártrendszeren alapuló, demokratikus elveket elfogadó 
politikai vonalat liberális gazdaságpolitika egészítette ki, amely széles körű kereskedelmi 
és ennél fokozatosabb tőkepiaci liberalizációs folyamatban mutatkozott meg. A térség 
transzformációs mintáit összevetve 15 év távlatából már elmondható, hogy a visegrádi 
csoport a sikeres átalakulókhoz tartozik. Az egyes országok átalakuláshoz kapcsolódó 
gazdaságpolitikai intézkedései (világgazdasági nyitás, stabilizációs program, ár-, terme-
lés- és kereskedelmi liberalizáció stb.) kapcsán megállapítható, hogy az instrumentumok 
tartalmi-minőségi eltérései a végső eredmény tekintetében nem okoztak nagyobb különb-
ségeket, a kezdeti visszaesés után egyik ország esetében előbb, másiknál később, de újra 
beindult a gazdasági növekedés, s immár új alapokon megindult a reintegráció a világ-
gazdasági struktúrákba. 

Monetáris politikai megoldások 

Az új helyzetben Magyarország és Lengyelország az eredeti keretekben, de új politikai 
és gazdasági felállásban kezdett hozzá a reformfolyamathoz, a rendszerváltás után Cseh-
szlovákia a kettéválás mellett döntött - az 1992 decemberében elfogadott új alkotmány 
értelmében két különálló állam alakult: Csehország és Szlovákia, amelyek önálló köztár-
saságként működnek. Amíg tehát a monetáris politika átalakulása a lengyel és a magyar 
esetben az 1980-as években jellemző egyszintes bankrendszer többszintűvé alakulásában 
és a pénzpiac megalapozásában nyilvánult meg, addig ezek a lépések a cseh és szlovák 
oldalon a különválás monetáris feladataival egészültek ki. így megszűnt a csehszlovák 
nemzeti bank, és a jogutódnak számító cseh és szlovák jegybankok a korábbi jegybanki 
vagyont és kötelezettséget 70:30 arányban osztották meg. 
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Ami a monetáris politika eszköztárát illeti, a kezdeti bizonytalan gazdasági helyzetben 
a visegrádi országokban a márkát, illetve az dollárt alkalmazták nominális horgonyként a 
gazdasági stabilizációhoz (1. táblázat). Szlovákiában 1993 óta az egyre szélesebb sávban 
lebegő korona számára 60 százalékban a márka, 40 százalékban a dollár vált ilyen nomi-
nális horgonnyá, az átalakuló gazdaság ingatag fundamentumai azonban nem sokáig en-
gedték meg az árfolyam-stabilitást szem előtt tartó monetáris politikai irányvonalat. Az 
irányváltásra mindemellett az 1998-as orosz válság adott okot, ekkor a rögzített árfo-
lyamra nehezedő nyomás és a túlzott állami költekezés hatására a jegybank elhagyta a 
rögzített árfolyamrendszert, és a szélesebb mozgásteret engedő irányított lebegtetésre 
tért át. Az 1998-2005 közötti időszakban a szlovák monetáris politika az egyelőre impli-
cit inflációs célkitűzés rendszerében határozta meg az árszintet. Azért implicit és nem 
explicit formában, mert az árdereguláció, illetve a közvetett adók változásai ebben az 
időszakban még jelentős kihatással lehettek az infláció alakulására. 

1. táblázat 
Inflációs cél követése a visegrádi országok monetáris politikájában 

Inflációs cél 
Ország 

menete százalékos mértéke 

Csehország 1997: inflációs célkövetés bevezetése 1998: 5,5-6,5, 1999: 4 -5 
2000: 3,5-4,5, 2001: 2 - 4 
2002-2005: 1-3, 2006: 3 alatt 

Lengyelország 1998. január: inflációs célkövetés 2003: 3 -1 
bevezetése 2003 óta 2,5 ± 1 

1998-2003: cél az infláció csökkentése 
2003-: az inflációs az állandó 

célkitűzés - 2,5 ± 1 százalékos 
szinten tartása 

Magyarország 2001. május: inflációs célkövetés 2002: 4,5 ± 1, 2003: 3,5 ± 1, 
bevezetése: 2004: 3,5 + 1, 2005: 4 ± 1 

Szlovákia 1998-2005: implicit inflációs 2005: 3,5 ± 0,5 százalékpont 
célkövetés Középtávú stratégia: 2006-ra 2,5 

2005-: explicit inflációs célkövetés 2007-2008: 2,0 

Forrás: NBC, NBS, NBP, MNB. 

A cseh jegybank politikájában a rendszerváltást követően az árfolyamkövetést a mone-
táris bázishoz igazodó monetáris politika egészítette ki. Az 1997 végén bekövetkező 
erőteljes árfolyam-ingadozások miatt azonban egyrészt le kellett térni a rögzített árfo-
lyamról, és ekkor az alig egy évig tartó, rövid időszakban az egyetlen figyelemmel kísért 
cél a pénzkínálat maradt. 1998 kezdetétől tértek át a más országokban - elsőként Nagy-
Britanniában 1992-ben, majd Új-Zélandon - már sikerrel alkalmazott inflációs cél köve-
tésének a módszerére. A cseh jegybank is ráeszmélt, hogy míg a transzformáció kezdetét 
jellemző széles körű kereskedelmi és árliberalizáció mellett a rögzített árfolyam mint 
nominális horgony a pénzmennyiség célkitűzésével párosítva ideális megoldást jelent -
hiszen az előbbi a jegybanki politika hitelességét, az utóbbi a gazdasági folyamatokra 
adott gyors választ biztosította - , addig 1994-re olyan súlyos egyensúlytalanságok ala-
kultak ki a gazdaságban, amelyek ingatag alapot jelentettek e politika számára. A koronát 
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ért 1997. évi támadást ugyan a cseh jegybank sikerrel ki tudta védeni, de a monetáris 
politika ekkor elvesztette a nominális horgonyt - a stabilizációs politikának új eszközre 
lett szüksége. 

Magyarország ennél szerencsésebb helyzetben volt, hiszen gazdaságpolitikai megfon-
tolások és nem pénzügyi válságból fakadó kényszerhelyzet miatt tért át az inflációs célki-
tűzés alkalmazására 2001 májusában. Ennek megfelelően az inflációs célkitűzést évről 
évre határozták meg, s az inflációs célt egy +1 százalékos toleranciasáv veszi körül, ami 
kellő biztosítékot jelent arra, ha az esetleges sokkhatások eltérítenék az infláció szintjét 
az eredeti pályáról. Az árfolyamsáv kiszélesítése folytán jelentősen csökkent a devizapi-
aci intervenció jelentősége is. A jegybanki szerepkör már a monetáris integrációt - pél-
daként pedig az Európai Központi Bankot - szem előtt tartva alakul. 

Lengyelország 1998-ban vezette be monetáris politikájában az inflációs célkövetést, s 
azóta sikeresen alkalmazza azt. Ezzel a lépéssel a monetáris bázisról a kamatlábakra 
került át a hangsúly. A feszes monetáris politikai irány következtében a dezinfláció igen 
sikeresen alakult az 1990-es évek végén az országban, s ennek következtében ma már 
nem az infláció szintjének csökkentése, hanem annak stabilan azonos szinten tartása a 
cél. A korábbi éves szinten deklarált célkitűzést ennek megfelelően felváltotta a lengyel 
jegybank 2003. évi középtávú stratégiájában a 2,5 ±1 százalékos állandó célkitűzés, 
amelyet az elkövetkező három évre jelölt ki a jegybank, s ezzel az inflációs rátával 
tervezi a belépést az eurózónába (.Monetary Policy Strategy [2003]). 

Az alkalmazott monetáris politikának köszönhetően a dezinflációs folyamat az 1990-es 
évek elejének hiperinflációját sikeresen leszorította az új évezred kezdetére az eurózóna 
felzárkózó gazdaságainak inflációs szintjére (2. táblázat). 

2. táblázat 
Az infláció alakulása a visegrádi országokban a rendszerváltás óta 

Év Csehország Lengyelország Magyarország Szlovákia 

1990-1994 52 249,3 32,2 58,3 
1995 9,1 27,8 28,3 7,2 
1996 8,8 19,9 23,5 5,8 
1997 8,5 15 18,5 6 
1998 10,7 11,8 14,2 6,7 
1999 2,1 7,2 10 10,4 
2000 3,9 10,1 10 12,2 
2001 4,7 5 ,3 9,1 7,2 
2002 1,8 1,9 5,2 3,5 
2003 - 0 , 1 0,7 4,7 8,5 
2004 2 ,6 3,6 6,8 7,4 

Forrás: NBC, NBS, NBP, MNB. 

Az eszközök tekintetében látványos eltérések nem tapasztalhatók, inkább a - külső 
körülmények folytán alakuló - időzítésben vannak csak különbségek. Ami az inflációs 
szintet illeti, hagyományosan lassabban alakult a dezinfláció Magyarországon. Szlováki-
ában az árak deregulációja és az adóharmonizáció okoz problémákat az infláció vissza-
szorításának folyamatában. A lengyel és cseh inflációs politika sikeresen szorította le a 
maastrichti szintre az árszínvonal mértékét, s a két ország ma már elsősorban ennek 
fenntartására koncentrál. 
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Hasonlóságok és különbségek az árfolyam-politika terén 

Az árfolyam-politikai megoldások terén vannak ugyan eltérések a vizsgált országok kö-
zött, de általánosan megfigyelhető egy, a rögzített árfolyamtól a fokozatosan rugalma-
sabb árfolyamrendszer felé történő elmozdulás. A magasan tartott kamatlábak, illetve a 
privatizáció miatt a térségbe áramló külföldi tőke, a gyorsabb növekedési ütem, a mun-
katermelékenységjavulása a térség valutáinak felértékelődéséhez, a rögzített árfolyamre-
zsimek egyre nehezebb fenntartásához vezetett. 

Amíg a kezdeti stabilizációt Lengyelország és Magyarország a csúszó leértékelés be-
vezetésével, ezáltal kiszámítható devizapiaci folyamatok biztosításával oldotta meg, ad-
dig a csupán 1993. február 8-án bevezetett cseh és szlovák korona esetében a megoldás a 
rögzített árfolyamról az 1990-es évek második felében az irányított lebegtetésre történő 
áttérés lett (3. táblázat). Az EU-tagság realitássá válásával megfogalmazódó új igény a 
minél gyorsabb GMU-csatlakozás iránt a térség valutáinak egyre szélesebb sávban való 
mozgását hozta. A rugalmas árfolyamrendszert alkalmazó lengyel és cseh megoldás mel-
lett a szlovák és magyar árfolyam-politika is az euró előszobájának nevezett ERM-2 
árfolyamrendszerben alkalmazott ±15 százalékos sávra szélesítette a valuta mozgásterét. 
A rugalmasabb árfolyamrendszer kevésbé köti meg a jegybank kezét, s külső vagy belső 
egyensúlytalanság felléptekor az igazodásra elvileg több lehetőség van (a belső árszint, a 
hazai kamatláb és az árfolyamszint meghatározott irányú elmozdulása formájában). Mi-
nél jobban ingadozhat a valuta árfolyama, a jegybank annál inkább koncentrálhat a belső 
stabilizációs célokra, és tevékenységét annál kisebb devizakészlet mellett folytathatja. A 
hatóságoknak nem kell hivatalos árfolyamot bejelenteniük, amit aztán a piaci folyamatok 
nyílt kritikája övezhet. Mindezen érvek indokolják, hogy a térség valamennyi országa 
efelé mozdult el az 1990-es évek második felétől, amikortól a devizapiacok fejlettsége 
ezt már lehetségessé tette. 

Az államháztartás helyzete - fiskális politikai megoldások és az államadósság kezelése 

A rendszerváltás időszakát kiegyensúlyozott költségvetéssel, de annál nagyobb állam-
adóssággal élték meg a visegrádi országok (4. táblázat). Lengyelország súlyos adósság-
válsággal küzdött 1989-1990-ben, az államadósság szintje elérte a GDP 280,6, majd egy 
évvel később 94,4 százalékát. Magyarország sem indult sokkal kedvezőbb helyzetből - az 
államadósság GDP-arányos mértéke 1989-ben 71,4, 1990-ben 67,6 százalék volt. A külső 
adósság rendezésére a két ország eltérő receptet használt, amíg a lengyelek megegyeztek a 
hitelezőcsoportokkal adósságuk megfelezéséről, addig Magyarország az adósság privatizá-
ciós bevételekkel való törlesztése mellett döntött. A csehszlovák államadósságot 2/3:1/3 
arányban örökölték meg az utódállamok. A GDP-arányosan 13,7 százalékos adósságállo-
mányú Csehországnak azonban nem kellett radikális megoldásokon gondolkodnia, s a 
kiinduló államadósság Szlovákiában sem ért el magas szintet (a GDP 35,7 százaléka). 

Az államadósság az egyes országokban eltérően alakult a későbbi években (4. táblá-
zat). Amíg Magyarország a kiinduló magas állomány szintet a sikeres privatizációs prog-
ramnak és a - többek között a jegybanki finanszírozás megszüntetését is magában foglaló 
- racionálisabb adósságkezelésnek köszönhetően fokozatosan normalizálta, Lengyelor-
szág pedig a hitelezői megállapodások nyomán visszanyert nemzetközi hitelképesség 
következtében az országba érkező külföldi tőke segítségével beinduló gazdasági növeke-
déssel tartotta szigorú keretek között az államadósság szintjét, addig a cseh és szlovák 
államadósság folyamatos növekedése figyelhető meg ezekben az években. A kezdeti kü-
lönbségek hatnak a mai helyzetre - az államadósság szintje még mindig kedvezőbb ezek-
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ben az országokban. Amíg az adósságállomány GDP-arányos mértéke náluk a kétszere-
sére nőtt az elmúlt 15 év folyamán, addig Magyarország esetében annak fokozatos csök-
kenése, illetve a 60 százalékos szint alatti stabilizálódása volt a jellemző. Lengyelország 
ugyan sokáig sikeresen tartotta a tárgyalásoknak köszönhetően elért relatíve alacsony 
adósságszintet, az utóbbi évek (2002-től) azonban az állomány feduzzadását hozták. 

4. táblázat 
Az államadósság alakulása a visegrádi országokban (a GDP százalékában) 

Év Csehország Lengyelország Magyarország Szlovákia 

1989 13,7 280 ,6 71 ,4 35,7 
1996 13,1 - 73 ,6 30,3 
1997 12,7 - 63,9 33 
1998 15 - 61,6 34 
1999 16 40 ,1 60 ,9 47,2 
2000 18,2 36 ,8 55 ,4 49,9 
2001 25 ,3 36 ,7 53,5 48,7 
2002 28 ,8 4 1 , 1 57 ,2 43 ,3 
2003 38 ,3 45 ,4 56 ,9 42,6 
2004 37 ,4 43 ,6 57,6 43 ,6 

Forrás: ESCB és Európai Bizottság. 

A rendszerváltást követő években bevezetett reformok a piacgazdaság megalapozására 
és az államháztartásra is hatottak: egyik oldalon a bevételek radikálisan csökkentek vala-
mennyi országban az újonnan bevezetett adórendszer (személyi jövedelemadó, áfa és 
jövedéki adó) kialakulatlansága és kiskapui, valamint a sorozatos cégösszeomlások miatt 
is tapasztalt bevételcsökkenés miatt. El kellett telnie néhány évnek, amíg az új bevételi 
rendszer stabilizálódott, és kiszámítható alapot biztosított a tervezéshez. Ennél súlyosabb 
gondot jelent a mai napig a költségvetés kiadási oldala: a korábbi állami szubvenciók 
fokozatos leépítése, a túlméretezett állami bürokrácia fenntartása s az átalakulással együtt 
járó óriási beruházási többletkiadások igen megterhelték a költségvetést. A rendszervál-
tást követő években mindemellett a költségvetés egyensúlya nem bomlott meg veszélyes 
mértékben. A rendszerváltást követő éveket a visegrádi országokban konzervatív költ-
ségvetési politika jellemezte, de a költségvetés szerkezetének átalakítása a politikai hely-
zet ingatag volta miatt jórészt elmaradt. 

Amíg a bevételi oldal reformját valamennyi országban igen korán bevezették, addig a 
kiadási oldal szerkezetének átalakítása a fiskális politika elsődleges célja maradt. Radiká-
lis programok beindítására kevés példa akad a térségben. Magyarországon 1995 márciu-
sában a Bokros-csomag tett kísérletet a jóléti rendszer elemeinek és a túlzott állami szub-
vencióknak a leépítésére. A magyar gazdaságot ezek a lépések ismét egyensúlyi pályára 
állították. A fiskális konszolidáció ma is nagy kérdés, a választások közeledte azonban 
kedvezőtlen befolyással lehet a konszolidációra. Csehország 1998-ig konzervatív költ-
ségvetési politikát folytatott, és az állam szerepének csökkentése kifejezett célként jelent 
meg. Ez a helyzet megváltozott 1998 után, ettől kezdve a gazdasági növekedés beindítása 
érdekében az állam aktív szerepet tölt be a gazdaságélénkítésben. Szakértők szerint sú-
lyos gondot okoz a számos költségvetésen kívül működő intézmény fenntartása, valamint 
az, hogy már ma is a kötelező szociális kiadások - így a nyugdíjak, munkanélküli-segé-
lyek - teszik ki a költségvetés kiadási oldalának döntő részét, és a jövő nagy kérdése a 
nyugdíjreform. 
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5. táblázat 
Az államháztartási egyenleg alakulása a visegrádi országokban (a GDP százalékában) 

Év Csehország Lengyelország Magyarország Szlovákia 

1996 -3 ,1 - 3 , 6 - 3 , 0 - 7 , 4 
1997 -2 ,4 - 4 - 4 , 8 - 6 , 2 
1998 -5 - 2 , 1 - 4 , 6 - 3 , 8 
1999 -3 ,6 - 1 , 4 - 3 , 9 - 7 , 1 
2000 -3 ,7 -0 ,7 - 3 , 0 - 1 2 , 3 
2001 -5 ,9 - 3 , 8 - 4 , 4 - 6 
2002 -6 ,8 - 3 , 6 - 9 , 2 - 5 , 7 
2003 -11,7 -4 ,5 - 6 , 2 - 3 , 7 
2004 - 3 - 4 , 8 - 4 , 5 - 3 , 3 

Forrás: ESCB és Eurostat. 

A lengyel gazdasági irányítás 1999-ben kezdte meg a fiskális konszolidációt a költség-
vetési deficit növekedésének megállítására. A költségvetés bevételi oldalát 1993 óta a 
közvetett adók uralják, a kiadási oldalon az állami támogatások megszüntetése jelenthet-
ne változást. A központi költségvetés hiánya az 1992. évi mélypont (-6 százalék) után 
sokáig nem lépte át a 3 százalékos határt (igaz, hogy a privatizációs bevételek beszámítá-
sával, amelyeket 1998 óta már külön kezelnek), mára az ország azonban ismét súlyos 
deficittel küzd. A hiány hátterében az állami nagyvállalatok társadalombiztosítási és adó-
kötelezettségeinek felhalmozódása áll, amelyeknek elengedésére többször is sor került. 
Szlovákiában a kedvező kiinduló helyzetet követően az 1990-es évek második felére 
éreztette hatását a makrogazdasági reformok elmaradása. Az egyre súlyosabb gazdasági 
visszaesés 2000-ben az államháztartás súlyos egyensúlytalanságát okozta, amelyet a 
Dzurinda-kormány a 2001-2003 közötti stabilizációs és szerkezetváltási programjával 
sikeresen kezelt. A privatizáció felfuttatása, majd a későbbi adóreform következtében az 
országba áramló külföldi tőke mind hozzásegített a gazdasági növekedés beindulásához, 
a költségvetési hiány is fokozatosan visszaszorult. 

Az államadósság szintje a visegrádi országokban egyelőre nem ért el súlyos mértéket, 
annak gyors növekedése mindamellett aggodalomra adhat okot. Az államháztartás kon-
szolidációja továbbra is elsődleges feladata a fiskális politikának. Komoly probléma a 
kormányzati kiadások túlzottan magas szintje, emellett a négy országnak továbbra is 
nagyobb mértékű állami beruházásokkal, valamint az EU-csatlakozás addicionális kiadá-
saival kell számolnia. 

A visegrádi országok regionális sajátosságai, összehasonlítva 
a balti á l lamokkal és Szlovéniával 

Az újonnan csatlakozó EU-tagállamok közül Szlovénia, Észtország és Litvánia az elsők 
között jelentették be csatlakozási szándékukat az ERM-2 árfolyam-mechanizmushoz, 
majd példájukat szűk egy évvel később Lettország is követte. Ennek megfelelően az 1994 
óta valutatábla (currency board) módszerrel először a dollárhoz, majd az euróhoz rögzí-
tett litast és észt koronát, illetve a jegybanki intervenció mellett lebegtetett szlovén tolárt 
2004. június 28-án bevezették az ERM-2-be. A lett pénzügypolitika balti társaitól eltérő 
árfolyam-politikai megoldást folytatott, s a valutatábla alkalmazása helyett az SDR-hez 
rögzítette valutáját, majd 2005. január elsején először az euróhoz rögzítette a latot, majd 
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április 30-án beléptette a nemzeti valutát az európai árfolyam-mechanizmusba. A 2004 
közepétől eltelt időszak megerősítette a feltételezést Szlovénia, Észtország és Litvánia3 

valutaárfolyamának stabilitásáról: nem következett be jelentős árfolyam-ingadozás egyik 
valuta esetében sem, ami a két balti államnál elsősorban a valutatábla-rendszer keretében 
folytatott árfolyam-politikai irány töretlenségének tudható be. 

Az euróval szembeni árfolyam-stabilitás azért is szükségszerű, mert ezen országok 
külkereskedelmének 2/3-a már ma is az EU-val bonyolódik, s nyitott, liberalizált gazda-
ságok esetén az árfolyam-stabilizálás elengedhetetlen feltétele annak, hogy az ország 
ugyanazt a monetáris és fiskális pályát kövesse, mint legfontosabb partnerei. Az ERM-2 
lényege, hogy csak azon tagállamoknak képes megfelelő védelmet biztosítani, amelyek e 
pálya mentén haladnak. A balti államok és Szlovénia teljesítik ezt a feltételt, amit az 
elmúlt időszak is bizonyít. Amennyiben fenntartható módon teljesülnek a nominális 
konvergenciakritériumok, akkor az észtek akár 2006 második felében, a szlovének és 
litvánok 2007 januárjában beléphetnek a monetáris unióba. 

Az említett államok nominális konvergenciamutatói kedvezően alakultak, mindemel-
lett esetükben is vannak kockázati tényezők. Az árfolyamok és a kamatok konvergenciája 
kiegyensúlyozottan alakult, s köszönhetően a kezdeti kedvező kiinduló feltételeknek az 
államadósság terén (a balti államok nem örökölték meg a szovjet államadósság arányos 
részét, s a szlovének esetében is az adósság döntő része Belgrádban maradt), így a fiská-
lis kritériumrendszer e része nem okoz számukra kihívást. Az államadósság szintje Lit-
vániában 2003-ban még a GDP 21,4 százaléka, majd 2004-ben 19,7 százaléka volt, 
Észtországban 5,3, majd egy évvel később 4,9 százaléka, s Szlovénia esetében is jóval a 
60 százalékos referenciaérték alatt - mindkét évben 29,4 százalék - maradt. 

A „monetáris éltanulók" számára sokkal inkább két terület tűnik kritikusnak a jövőre 
nézve: az inflációs szint közelítése a referenciaértékhez (ami hatással van a reálkamatlábak 
alakulására is), illetve a költségvetési hiány meghatározott kereten belül tartása. Az infláció 
mértéke ma is kedvezően alakul, s alatta marad, vagy csak csekély mértékben haladja meg 
az EU referenciaszintjét: 2003-ban Litvánia esetében -1,1, 2004-ben 1,1, Észtországban 
1,4, illetve 3 százalék, míg Szlovéniában némileg magasabb: 5,4 és 3,6 százalékot ért el az 
infláció. Az elmúlt évek szigorú monetáris politikája töretlen dezinflációs folyamatot indí-
tott el, amit kellően visszafogott fiskális politika és a termékpiacokon, illetve pénzpiacokon 
bevezetett liberalizációs folyamat kísért. Az infláció gyors visszaszorulása nem járt a növe-
kedés ütemének lassulásával egyik országban sem. Az elmúlt évben mindemellett a csatla-
kozás hatására mindhárom országban nőtt az infláció szintje, ami az üzemanyagra, fűtő-
anyagra és dohányra bevezetett közvetett adókkal, a magasabb olajárakkal, illetve az élelmi-
szerárak emelkedésével függött össze. Az inflációs szint 2005 folyamán feltehetően tovább 
emelkedik majd a magasabb bérinfláció, illetve a központilag szabályozott árak még mindig 
jelentős részaránya miatt. A közeljövőben tehát az inflációs kritérium teljesülése bizonytalan, 
az átmeneti árkorrekciók - amihez várhatóan a felzárkózó országok esetében érvényesülő 
Balassa-Samuelson-hatás4 is hozzáadódik majd - mérsékelt optimizmusra adnak csak okot. 

A három vizsgált országban a fiskális politikát sikerült restriktív mederben tartani, s a 
költségvetési deficit a referenciaértékek alatt maradt, megfigyelhető azonban némi lazu-
lás az EU-csatlakozást követően, a 2003-ban még 1,9 százalékos hiány 2004-re 2,5 szá-
zalékra bővült Litvániában, míg az észt költségvetési többlet 3,1-ről 1,8 százalékra zsu-

3 Lettország esetében az eltelt két hónap nem ad még arra lehetőséget, hogy messzemenő következtetések-
be bocsátkozzunk, ezért a tanulmány az árfolyam-mechanizmusban már hosszabb ideje részt vevő három 
országra koncentrál. 

4 A Magyar Nemzeti Bank tanulmánya 1992-2001 közötti adatsoron végzett elemzése éves szinten 1-2 
százalék közé helyezi a Balassa-Samuelson-hatás mértékét a vizsgált négy országban (Kovács [2002]). 
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gorodott. Szlovéniában a költségvetési hiány nagyjából azonos szinten alakult: a 2003-as 
2 százalék után 2004-re némileg lecsökkent 1,9 százalékra. Az államháztartás megrefor-
málása azonban a mutatók alakulásától függetlenül az egyik legnagyobb kihívás vala-
mennyi újonnan csatlakozott EU-tagállam esetében, hiszen még a legkedvezőbb helyzet-
ben lévő Észtország számára sem lesz egyszerű az Európai Unió strukturális politikájával 
kapcsolatban felmerülő társfinanszírozási követelményeket összeegyeztetni az államház-
tartásra nehezedő modernizációs feladatokkal. 

Az ERM-2-höz csatlakozott országok példája fontos tanulságokkal szolgálhat a viseg-
rádiak számára. 

a) Az itt vizsgált országokban eltérő árfolyam-politikai megoldásokkal találkozhatunk. 
A két balti állam - Észtország és Litvánia - a valutatáblát választotta, míg Szlovénia és 
később Lettország is az euróhoz (illetve Lettország 2005 elejéig az SDR-hez) rögzítette 
nemzeti valutáját, szűk sávot választva. A visegrádiak alkalmazta árfolyam-politikai esz-
közök terén inkább a rugalmas megoldások dominálnak: a lengyel szabad lebegtetéstől 
kezdve a ± 15 százalékos ingadozási sávot engedélyező magyar és szlovák gyakorlaton 
keresztül a piaci kereslet-kínálat által irányított cseh lebegtetésig. 

b) A két országcsoport az árfolyam-politika különbségei miatt is eltérő monetáris poli-
tikai irányt követ. Amíg a visegrádi négyek az inflációs célkitűzés módszerét alkalmaz-
zák, addig a baltiak valutatáblás árfolyam-politikával, árfolyam-célkitűzés révén teljesí-
tik az inflációs kritériumot. A szlovén monetáris politika sem az inflációs célra, hanem a 
monetáris bázisra koncentrálva igyekszik biztosítani az árstabilitást. 

c) A három ország esetében is az egyik legnagyobb kockázati tényező az infláció. Az 
eurózóna és a szlovén, észt és litván árszintek között továbbra is jelentős különbségek 
vannak, a szlovén árak még ma is a GMU-árszintek 66 százalékán, a litván és észt annak 
56 százalékán áll, s az elkövetkező évek árszint-konvergenciája még hosszú ideig maga-
sabb inflációs szintet feltételez. Ez a strukturális okokra visszavezethető árszintkülönb-
ség a csatlakozásnak nem lehet akadálya, de biztosan nagyobb nyomás nehezedik majd a 
monetáris politikai irányításra a referenciaszint fenntartása érdekében. 

d) A kis országok sikeres dezinflációs folyamaton vannak túl, mindezt széles körű 
árliberalizáció és stabilizációs folyamat mellett. A balti államokban ezt a folyamatot fe-
szes fiskális politika egészítette ki, s erről a pályáról az EU-csatlakozás felkészülési költ-
ségei, illetve az EU-összehasonlításban rendkívül alacsony jövedelmi szintek sem térítet-
ték le az aktuális kormánypolitikát. Látszik ugyanakkor, hogy az államháztartási konszo-
lidáció számukra is problémát jelent. 

e) A baltiak esetében alkalmazott szigorú fiskális keretek azzal is jártak, hogy az ál-
lamháztartás átfogó konszolidációja és reformja itt is elmaradt. A közép-kelet-európai 
térség valamennyi országára igaz, hogy a nagy ellátórendszerek átalakítása, a költségve-
tés új, EU-konform alapra helyezése még jövőbeli feladat. 

f ) A fiskális kritériumok másik pillére esetében ugyanakkor szerencsésnek mondhatók 
ezek a kis tagállamok, hiszen a baltiak tabula rasával indíthattak, s a szlovének állam-
adósságszintje is nagyságrendekkel alatta maradt akár a magyar vagy a lengyel adósság-
állománynak is. Az állomány tartós növekedése itt is megfigyelhető, s nagy kihívás az 
államháztartási konszolidáció és az államadósság stabilizálásának egyidejű végrehajtása. 

g) Végül mindhárom ország reálkonvergencia- és integrációszintje előrehaladott, hi-
szen a külkereskedelem több mint kétharmada az EU-tagállamokba irányul, s innen érke-
zik a beáramló tőke döntő része is. Az optimális valutaövezeti kritériumok tekintetében a 
munkaerő-piaci merevségek okozhatnak feszültségeket. Monetáris téren az árliberalizá-
ció még elégtelen szintje, a jövedelmi különbségek és a felzárkózással összefüggésben 
még sokáig gyorsabb növekedési ütem, illetve a tőkepiacok fejletlensége a legfontosabb 
bizonytalansági tényezők. 
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Spanyol, görög és portugál tapasztalatok az euróövezethez való 
csatlakozás terén 

Az eurózóna három mediterrán országának csatlakozási tapasztalatai több szempontból is 
fontosak lehetnek a visegrádiak számára. Spanyolország, Portugália és Görögország la-
kossága az 1970-es években - vagyis az EU-tagság előtt röviddel - még diktatórikus 
rendszerben élt, autark gazdaságpolitika mellett. Ezt a rendszert kellett a volt kommunis-
ta országokhoz hasonlóan gyors ütemben demokratikus rendszerré és piacgazdasággá 
alakítani. Alacsony fejlettségi szint jellemezte őket, emellett az infláció és a fiskális telje-
sítmény terén helyzetük nagyon különbözőképpen alakult. Ez a három állam azonban 
hosszú időn át volt már tagja az Európai Uniónak, mire a közös politika elérkezett a 
monetáris unió megalapításához, vagyis az euró bevezetése számukra középtávú feladat-
tá vált. Amíg a három ország népessége az EU 20 százalékát adta, gazdasági súlyuk 
ennél csekélyebb, mindössze 12 százalékos volt. 

A monetáris csatlakozás a vizsgált országok számára egyáltalán nem volt egyértelmű, 
hiszen - habár a politikai akarat nem hiányzott - a maastrichti feltételek teljesítése terén 
a lemaradás igen jelentős volt. Az inflációs ráták magasabb voltak az EU-átlagnál rész-
ben a lazább monetáris politikai gyakorlat, részben az árstabilitás felett őrködő monetáris 
hatóságok hitelességének hiánya miatt. A magasabb kamatlábak és inflációs szint követ-
keztében a pénzpiacokon is magasabb kamatprémiumot kellett biztosítani. A maastrichti 
feltételek teljesítése volt számukra is a kritérium, de az eurózóna létrehozásának idősza-
kában és a szerződés sokszor nem egyértelmű megszövegezése révén volt lehetőség ru-
galmasabb értelmezésre, amit esetükben alkalmaztak is. így bár a költségvetési hiány és 
az államadósság mértékét nem sikerült a kellő szintre leszorítania, Spanyolország csatla-
kozása mégis lehetséges volt, mivel kellő konvergenciát tudott felmutatni. Hasonló en-
gedményeket Görögország 1997-ben még nem kapott, hiszen fiskális mutatói minden 
szempontból jelentősen eltértek az EU-átlagtól. 1999-re Görögország is fel tudott mutat-
ni „tényleges és nagymértékű konvergenciát" a mutatókban, s így 2001-ben csatlakozha-
tott az euróövezethez.5 

Az elmélet szerint a vizsgált három ország esetében a várható nominális és reálkonver-
genciának alacsony kamatrátákban, csökkenő inflációs szintben, feszesebb fiskális politi-
kában, valamint gyorsabb növekedésben kellett megmutatkoznia. Tapasztalataik és az e 
tekintetben leszűrhető tanulságok a következők. 

a) Szakértők a közös valutát okolják a növekedés lassulásáért, és az eurózónában a 
kialakult feszültségekért. A GMU-csatlakozás hatása a vizsgált három - szegényebb és 
korábban kevésbé stabil gazdasággal rendelkező - országra egyértelműen pozitív. A kon-
vergencia esetükben gyorsabb növekedési ütemben, alacsonyabb kamatrátában, nagyobb 
stabilitásban jelentkezett. 

b) A korábban lazább fiskális politikát folytató országok mind fiskális kiigazítást vittek 
véghez. A tapasztalat megmutatta, hogy a hiány csökkentése elsősorban ott bizonyult 
tartósnak (Spanyolország), ahol az elsődleges kiadásokat mérsékelték. Az adóemelésre 
épülő kiigazítások kevésbé voltak sikeresek, kivéve ott, ahol ezt az adóalap bővítésével 
érték el. 

c) Ami a növekedési ütemet illeti, megfigyelhető a gyorsabb növekedési ütem és a 
reálkonvergencia. A ráták azonban az évek során folyamatosan konvergálnak az alacso-
nyabb értéken mozgó európai átlag felé, ami a reálkonvergencia ütemének csökkenésére 
utal, és nem jó üzenet az új csatlakozóknak. 

5 Mint ahogy az a későbbiekben kiderült, ez a gyors konvergencia részben a kreatív könyvelésnek, s nem 
valós eredményeknek volt köszönhető, ennek ellenére nem lehet vitatni a görög fiskális kiigazítás eredményeit. 
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d) Az inflációs ráták esetében nem figyelhető meg a konvergencia, sőt - állandósult a 
három ország tartósan magasabb inflációs szintje. Ezt kétféleképpen lehet megmagyaráz-
ni: egyrészt a Balassa-Samuelson-hatás érvényesülésével, másrészt a hazai piac merev-
ségeivel. A Balassa-Samuelson-hatás esetében a reálkonvergencia hatásáról van szó, ami 
alapjában véve pozitív, ha azonban a piaci merevségek okozzák a magasabb inflációs 
szintet, az versenyképesség-vesztést, illetve a folyó fizetési mérleg felduzzadását hozhat-
ja. A spanyol, portugál és görög GMU-tapasztalat az első okot támasztja alá, ugyanakkor 
nem kétséges, hogy bizonyos területeken a piac sem elég liberalizált, nem véletlen, hogy 
a monetáris csatlakozás a folyó fizetési mérleg növekvő hiányát eredményezte esetükben. 

e) A kevésbé fejlett EU-tagállamok GMU-tapasztalatai rámutatnak arra is, hogy a 
pozitív tendenciák nem annyira a GMU-csatlakozás közvetlen következményének tudha-
tók be, az eredmények sokkal inkább az euróövezeti tagság hatására alkalmazott gazda-
ságpolitikáknak köszönhetők. 

f ) A mediterrán országok példájából kiindulva tehát a monetáris csatlakozás mérlege 
pozitív, s ha megfelelő gazdaságpolitika esetén a pozitív hatások már a csatlakozást meg-
előzően is jelentkeznek. így a kamatráták konvergenciája, a beáramló külföldi tőke s az 
importált stabilitás révén az euróövezeti tagság feltétlen segíti a növekedést. A magasabb 
folyó hiány és inflációs szint a monetáris csatlakozás velejárójának kell tekintenünk ezen 
országok esetében, amelynek veszélyét és hatását a piaci rugalmatlanságot felszámoló 
reformok enyhíthetik. 

A monetáris csatlakozás feltételeinek alakulása 2004-ben 
a visegrádi országokban 

Reálgazdasági folyamatok 

A világgazdasági konjunktúra beindulásával fémjelzett 2004. év a jövedelemszint-felzár-
kózás folytatódását hozta a közép-kelet-európai térségben. A gazdasági növekedés üteme 
a visegrádi országokban csaknem kétszerese volt az EU-25 átlagának. A lengyel és szlo-
vák 5,4, illetve 5,5 százalékos GDP-bővülés ugyanakkor némileg nagyobb dinamikát 
mutat a 4,0 százalékos magyar, illetve cseh növekedési ütemnél (6. táblázat). A gyor-
sabb növekedés nélkülözhetetlen is, hiszen a vásárlóerő-paritáson számított egy főre jutó 
GDP még elmarad az EU-átlagtól: amíg a lengyel az EU-25 átlag 47,5 százaléka, a 
szlovák pedig annak 53,8 százaléka, addig a magyar 61,8, míg a cseh 69,9 százalékon 
áll. A jövedelmi szintekben mutatkozó különbségek és a gazdasági szerkezetben rejlő 
differenciák ugyan kompatibilisek lehetnek a monetáris unióval, de a reálkonvergencia 
éppen a monetáris térség gazdasági kohéziója, valamint az aszimmetrikus sokkok elkerü-
lése miatt mégis kívánatos az új tagállamok esetében is. Az új belépők jövedelmi különb-
ségei nem tennék jelentősen heterogénebbé az eurózóna gazdasági szerkezetét, mivel 
többségében kis, nyitott gazdaságokról van szó, amelyek gazdasági súlya összességében 
nem haladja meg az eurózóna GDP-jének 5 százalékát. A különbség a csatlakozók szá-
mára jelenthet problémát, hiszen a fejlettségi szint és az elkövetkező évek felzárkózási 
folyamata rögzített árfolyamszint mellett magasabb inflációt generálhat, ami veszélyez-
tetheti a nominális stabilitást. 

A reálkonvergencia fontos tényezőjét jelentő jövedelemszint-felzárkózás mellett az el-
múlt év kedvező tendenciákat indított be a növekedés alkotóelemeinek terén is, hiszen a 
korábbi években jellemző fogyasztási hajlandóság mellett az EU-csatlakozás a beruházá-
sok észrevehető méretű felfutását hozta. Az elmúlt évek reálbér-növekedési hulláma a 
magyar, cseh és szlovák piacon nem folytatódott, ami hozzájárult a versenyképesség 
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6. táblázat 
A makromutatók alakulása a nyolc közép-kelet-európai EU-tagállamban (2003-2004) 

A G D P éves Munka- Foglalkoz- Bruttó 
növekedése nélküliség tatási ráta beruházás 

(a GDP 
(százalék) százalékában) 

2003 2004 2003 2004 2003 2004 2003 2004 2003 2004 

E U - 2 5 21 400 22 300 0 ,9 2,3 8,9 9 ,0 63,0 6 3 , 3 19,2 19,5 
E U - 1 5 23 300 24 300 0 ,8 2,2 7 ,9 8 ,0 64,4 6 4 , 8 19,1 19,3 
Csehország 14 700 15 600 3 ,7 4,0 7 ,8 8 ,3 64,7 6 4 , 2 26,6 2 7 , 2 
Lengyelország 9 800 10 600 3 ,8 5,4 19,2 18,8 51,2 5 1 , 7 18,4 18,2 
Magyarország 12 900 13 800 3 ,0 4 ,0 5 ,8 5 ,9 57,0 5 6 , 8 22,3 22 ,5 
Szlovákia 11 200 12 000 4 ,5 5,5 17,5 18,0 57,7 5 7 , 0 25,7 24 ,7 

Forrás: Eurostat [2005], 

GDP/ fő 
vásálóerő-

Ország egyenértéken 
(euró) 

növekedéséhez a térségben. A kedvező munkaerőköltség- és beruházási mutatók ered-
ményeképpen a visegrádi országok termelékenységi mutatói is javultak. 

Az elmúlt év kedvező reálgazdasági tendenciái egyelőre mérsékelten éreztették hatásu-
kat a munkaerő-piaci helyzet alakulásában. Amíg a magyar mutató kiemelkedően jónak 
tűnik még regionális összehasonlításban is (5,4 százalék - ami mögött ténylegesen igen 
alacsony, de a lengyelnél kedvezőbb aktivitási ráta áll), addig mérsékelten magas munka-
nélküliséggel találkozunk Csehországban (8,3 százalék), s két nagyon magas mutatóval a 
lengyel (18,8 százalék) és a szlovák gazdaságokban (18,0). 

A nominális konvergencia alakulása 

A kedvező reálgazdasági folyamatokhoz az elmúlt évben nem minden területen kapcsoló-
dott nominális konvergencia is. A visegrádi országok nominális konvergenciamutatói 
sokáig alátámasztották azokat a feltételezéseket, hogy a monetáris unióhoz való csatlako-
zás feltételeinek teljesítése nehézségek nélkül alakul majd esetükben. Az elmúlt évek 
tapasztalatai fényében azonban ez már nem jelenthető ki egyértelműen, a vizsgált orszá-
gok maastrichti kritériumok tükrében igen vegyes képet mutatnak (7. táblázat). 

7. táblázat 
A maastrichti konvergenciamutatók alakulása (2003-2004) 

A fogyasztói Hosszú távú Államháztartás Államadóság 
árak harmonizált kamat 

Megnevezés indexe (HICP) (10 év) (a GDP százalékában) 

2003 2004 2003 2004 2003 2004 2003 2004 

Referenciaérték 3,4 6,4 -3 60 
Csehország - 0 , 1 2 ,6 4,1 4 ,8 - 1 1 , 7 - 3 , 0 38,3 3 7 , 4 
Lengyelország 0,7 3 ,6 5,8 6 ,9 - 4 , 5 - 4 , 8 45,4 4 3 , 6 
Magyarország 4,7 6 ,8 6,8 8,2 - 6 , 2 - 4 , 5 56,9 5 7 , 6 
Szlovákia 8,5 7 ,4 5,0 5 , 0 - 3 , 7 - 3 , 3 42,6 4 3 , 6 

Forrás: Eurostat [2005], 
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Azt a feltételt, hogy az államadósság nem haladhatja meg a GDP 60 százalékát, egy-
előre valamennyi ország teljesíti, hiszen az államadósság szintje még Magyarország ese-
tében is a 60 százalékos GDP-arányos referenciaérték alatt maradt, az elmúlt évek azon-
ban igen komoly pozícióromlást hoztak mindegyik ország esetében. A cseh államadósság 
2000 óta csaknem a duplájára nőtt, s hasonló mértékben aggasztó a lengyel államadósság 
szintjének növekedése. Dinamikus állománynövekedés figyelhető meg a szlovák adósság 
esetében, ennek szintje megegyezik a lengyellel, vagyis a GDP 43,6 százalékát teszi ki. 
Magyarország esetében az adósság szerkezete ad okot aggodalomra, mert egyre nagyobb 
a külföldi eladósodás mértéke. 

A hosszú lejáratú kamatráta középtávon nem tartozik a maastrichti kritériumok prob-
lémás területei közé (a vizsgált egy évben az átlagos nominális hosszú lejáratú kamatráta 
2 százaléknál nagyobb mértékben nem térhet el a három legjobb teljesítményű országé-
tól). Szlovénia és Csehország már most is teljesíti ezt, s a kockázati prémium fokozatos 
csökkenésének, illetve a dezinflációs folyamatnak köszönhetően a konvergencia ezen a 
téren a jövőben is kétségtelenül érvényesülni fog. A hosszú távú várakozások az inflációs 
és kamatláb-konvergenciát illetően, illetve az EU- és később a GMU-tagság miatt meg-
határozó hatással lesznek az államkötvények kamatrátájának alakulására. 

Az elmúlt évek bebizonyították, hogy az árfolyam-stabilizálás nem alakul nehézségek 
nélkül az új tagállamokban (maastrichti kritérium: legalább két éven keresztül részvétel 
az európai monetáris rendszer árfolyam-mechanizmusában leértékelés nélkül). Az elmúlt 
másfél évben - a rugalmasabb árfolyamrezsimek bevezetésével - sem a megengedett 
±15 százalékpontos sávhatárt nem tudták tartani, sem a szigorúan értelmezett árfolyam-
stabilitás feltételeként a nagyobb ingadozásokat nem tudták elkerülni. A legnagyobb 
volatilitás a lengyel zloty esetében figyelhető meg, de a cseh és a magyar valuta eseté-
ben sem beszélhetünk mérsékelt ingadozásról. A szlovák korona ezzel szemben már 
hosszabb ideje stabilnak mondható.6 A költségvetési konvergenciaprogramok teljesülése 
körül kialakult bizonytalanság, a folyó fizetési mérleg hiányának alakulása, illetve a külföl-
di tőkebeáramlás visszafogottabb üteme mind a térség valutáinak felértékelődése irányába 
hatottak. 

A négy ország a legjobb teljesítményt sokáig kétségtelenül az inflációs kritérium telje-
sítésében nyújtotta (1,5 százaléknál nagyobb mértékben nem lehet eltérni a három leg-
jobb inflációs teljesítményű tagország színvonalától). Az elmúlt évtizedben töretlen 
dezinflációs folyamatnak lehettünk tanúi, amit a visegrádi négyek széles körű árliberali-
záció mellett érték el. Ez - Szlovákia kivételével - megengedi a következtetést, hogy a 
jövőben jelentős korrekciós infláció nem várható. Az infláció ilyen mértékű leszorítása 
több körülménynek volt köszönhető. Mindenekelőtt az eurózónából érkező inflációs nyomás 
csökkenésének köszönhetően mérséklődött az importált infláció, másrészt kedvezően ala-
kultak a nyersanyag- és termékárak. Nehezítette a dezinflációs folyamatot a nominális 
bérnövekedés (Magyarország), a hátratekintő indexálás módszerének alkalmazása (Len-
gyelország, Szlovénia), illetve az expanzív fiskális politika (Lengyelország, Csehország, 
Szlovákia, Magyarország). Az infláció szintje 2004-ben jelentősen magasabb szinten 
alakult valamennyi vizsgált országban, ami több külső és belső tényező együtthatásának 
tudható be. Az inflációs szint 2004-ben Lengyelországban 3,6, Csehországban 2,6, Szlo-
vákiában 7,4, míg Magyarország esetében 6,8 százalékos volt. A maastrichti kritériumot 
meghatározó referenciaország Belgium (1,9), Németország (1,8) és Ausztria (2,0) átla-

6 2002 októbere és 2004 márciusa között a cseh valuta 7,5 százalékkal értékelődött le, majd 4,4 százalék-
kal felértékelődött az euróval szemben, a magyar forint 3,5 százalékkal erősödött, illetve 9,8 százalékkal 
gyengült, a zloty 2,5 százalékkal erősödött, majd gyors, mintegy 20,9 százalékos gyengülés következett be, 
s azóta folyamatos a felértékelődés. Végül a szlovák korona esetében mérsékelt, 4,7 százalékos erősödés, 
illetve 0,7 százalékos gyengülés volt megfigyelhető ebben az időszakban. 
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ga, vagyis 1,9 százalékos inflációs szint lett, amelytől ±1,5 százalékkal lehet eltérni, 
ennek megfelelően ebben az évben az eurózónához való csatlakozás referencia szintje 
maximálisan 3,4 százalékos inflációt feltételezett. A négy visegrádi országból csupán a 
csehek tudták ezt tartani, a lengyel szint csak csekély mértékben, míg a magyar és szlo-
vák erőteljesen meghaladta a megkövetelt mértéket. Az első uniós év magasabb árszintje 
az üzemanyagra, fűtőanyagra és dohányra bevezetett közvetett adókkal, a magas olaj-
árakkal, illetve a csatlakozás kapcsán - várhatóan egyszeri hatásként - jelentkező élelmi-
szerár-növekedéssel függött össze. 

Az infláció nagysága a várakozások szerint az elkövetkező években mérséklődni fog 
valamennyi országban, s az áremelkedés irányába ható 2004. évi tendencia után folytató-
dik a dezinflációs trend. Bizonytalansági tényezőt jelentenek a fennmaradó strukturális 
problémák, a laza fiskális politika, illetve a Balassa-Samuelson-hatás, vagyis a munka-
termelékenység eltérő ütemű növekedése a kereskedelembe kerülő és nem kerülő javakat 
előállító szektorok között. További bizonytalansági tényezőt jelentenek a napjainkban 
tapasztalható növekvő energia- és élelmiszerárak. A fentiek figyelembevételével valószí-
nűsíthető, hogy a közép-kelet-európai gazdaságok inflációs szintje még jó ideig megha-
ladja majd a GMU átlagát. Ez azonban nem jelenti a kritérium teljesítésének megkérdő-
jeleződését, csupán arra hívja fel a figyelmet, hogy az optimális inflációs célkitűzés 
megállapításánál nem lehet figyelmen kívül hagyni, hogy felzárkózó gazdaságokról van 
szó, ahol a szerkezetváltással és modernizációval összefüggésben átmenetileg még maga-
sabb árnövekedés várható, ezáltal a monetáris politika is szélesebb mozgásteret igényel. 
Ennek megfelelően az inflációs feltétel felső határértéke lehet reális cél a vizsgált gazda-
ságok esetében. 

A visegrádiak esetében a maastrichti feltételrendszer leginkább kritikus pontja a költ-
ségvetésre vonatkozó 3 százalékos GDP-arányos hiányszint teljesítése, az elmúlt év még-
sem hozott ezen a téren drasztikusan romló egyenlegeket. A költségvetési hiány mértéke 
2004-re a konvergenciaprogramok hatására visszafogottabbá vált a legtöbb ország eseté-
ben: a cseh hiány a referenciaszintnek megfelelően 3, a szlovák deficit 3,3 százalékos 
lett. A várakozásoknál magasabban alakult ugyanakkor a deficit nagysága Magyarorszá-
gon, de a 6,2 százalékos hiány után jelentősen kedvezőbb, 4,5 százalékos szintet ért el. 
Lengyelország ezzel szemben a legmagasabb - de a konvergenciaprogramjában vártnál 
(5,4 százalék) alacsonyabb - szinten (4,8 százalék) tudta realizálni költségvetési egyen-
legét. A 2000 óta bekövetkezett egyensúlyromlás részben az elmúlt évek dekonjunkturális 
folyamataival hozható összefüggésbe, a világgazdasági lassulás mellett ugyanakkor a 
bevételek visszaeséséhez hozzájárult a versenyképesség romlása és az ebből fakadó 
exportbevétel-kiesés is. Az említett folyamatok kialakulásának hátterében nem kis mér-
tékben belső szerkezeti problémák álltak és állnak, s nem véletlen, hogy a visegrádi 
országok mindegyikében megfogalmazódott a fiskális kiigazítás, s középtávon az ál-
lamháztartás szerkezeti reformjának igénye. Ez azzal kapcsolatban is szükségszerű, 
hiszen az EU-csatlakozás fokozott terheket ró az új csatlakozókra a jogharmonizáció-
val, illetve a társfinanszírozással összefüggésben, amely költségvetési szinten csak 
közvetve térül meg. 

A reformok eltérő erősségűek: amíg a lengyel gazdaságpolitikai elképzelés kész egy 
újabb „sokkterápiára" (ám egyelőre csak papíron, s a végrehajtást a következő politikai 
ciklusra halasztotta), addig az más országokban megmarad a gyors tűzoltás mellett (lásd 
cseh vagy magyar példa). A legbátrabban a szlovák vezetés kezdett hozzá az államház-
tartási reformhoz. A reformokra belső kényszer is ösztönöz, az EU-csatlakozás után az 
eurócsatlakozás vette át a külső modernizációs erő szerepét. A reformok mind a négy 
országban a kiadási oldalra koncentrálnak, s a nagy ellátórendszerekkel (egészségügy, 
nyugdíj) kezdenék a szerkezetátalakítást. A bevételi oldalra nem annyira az államháztar-
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tási konszolidáció, mint a külföldi tőke bevonása kapcsán a régióban kialakult verseny 
hívta fel a figyelmet. A reformtervek mindemellett nem a kulcsok emelését célozzák, 
sokkal inkább a kiszámítható, transzparens rendszer és az adózók számának bővítésére 
irányuló intézkedések révén kívánnak előnyöket szerezni ezen a téren. 

Következtetések 

Az elmúlt év eseményei és a visegrádi országok tapasztalatai a konvergenciaprogramok 
végrehajtása terén megerősítettek néhány feltételezést, s felhívták a figyelmet néhány 
közös pontra a négy ország gazdasági fejlődése kapcsán. 

1. Az Európai Unióhoz csatlakozott nyolc közép-kelet-európai országból gazdasági 
jellemzői és a gazdaságpolitikája alapján külön csoportként válik ki a négy visegrádi 
ország. Egyrészt árfolyam-politikájukban is hasonlóan a rugalmas megoldások dominál-
nak, de a monetáris politika terén is egyöntetűen az inflációs célkitűzés módszerét alkal-
mazták. 

2. Az alkalmazott árfolyam- és monetáris politikai irány arra hívja fel a figyelmet, 
hogy amíg az ERM-2 tagság nem hozott jelentősebb különbséget a korábbi belépőknek, 
hiszen árfolyam-politikájuk eddig is hasonló rendszerben működött, addig a rugalma-
sabb árfolyam-politikát folytató visegrádiak valamennyien súlyos kockázati tényezőként 
kezelik az ERM-2-ben eltöltendő két évet, és spekulatív támadásoktól tartanak. 

3. Ami a monetáris politika dezinflációs eredményeit illeti, az inflációs szint leszorítá-
sa - az alkalmazott eszközök baltiaktól és Szlovániától eltérő jellege ellenére - vala-
mennyi országban sikeresnek bizonyult, és fenntartható árstabilizációra került sor a térség-
ben. Az elmúlt év több bizonytalansági tényezőre hívja fel a figyelmet: ilyen a világpiaci 
energiaárak, illetve az élelmiszerárak alakulása, ami tavaly is komoly nyomást gyakorolt 
az árszínvonalra. Az EU-15 felzárkózó gazdaságainak gyakorlata azt mutatja, hogy az 
inflációs ráták esetében nem feltétlenül következik be konvergencia, a spanyol, görög, és 
portugál példa esetében is állandósult a tartósan magasabb inflációs szint, ami az újonnan 
csatlakozóknál is várható. Arra kell ügyelniük, hogy a konvergencia a szerkezetváltozásból 
és a modernizációból következzen, s ne a piaci rigiditások álljanak a háttérben. 

4. A baltiak nominális konvergenciáját elősegítő fontos tényező, hogy a dezinflációs 
folyamatot feszes fiskális politika egészítette ki, s erről a pályáról a EU-csatlakozással 
járó felkészülés addicionális költségei, illetve az alacsony jövedelmi szintek sem térítet-
ték le az aktuális kormánypolitikát. A visegrádiak esetében nem érvényesült ilyen mér-
tékben az alrendszerek összhangja, ami alátámasztja azt, hogy sikeres és fenntartható 
dezinfláció csak a monetáris és fiskális politika együttműködése esetén valósulhat meg. 
Az alkalmazott szigorú fiskális keretek miatt a baltiaknál sem került sor az államháztartás 
átfogó konszolidációjára és reformjára. A közép-kelet-európai térség valamennyi orszá-
gára igaz, hogy az ellátórendszerek átalakítása, a költségvetés EU-konform alapra helye-
zése még a jövő kérdése. 

5. A fiskális pozíciók terén bekövetkezett egyensúlyromlás a visegrádi országok mind-
egyikében kiigazításra és reformokra késztette a kormányokat, ami nem csupán a maastrichti 
kritériumok teljesítése, de a gazdaság tartós növekedési pályára állítása miatt is szükségsze-
rűvé vált. A stabilitási és növekedési egyezmény reformja, valamint a fiskális feltételrend-
szer némi fellazulása ellenére mind a négy országban felismerték, hogy fenntartható növe-
kedés csak átfogó államháztartási konszolidáció mellett érhető el. A kevésbé fejlett EU-
tagállamok GMU-tapasztalatai is rámutatnak arra, hogy nem annyira a GMU közvetlen 
hatásának tudhatók be a pozitív fiskális tendenciák, hanem sokkal inkább az annak hatá-
sára alkalmazott gazdaságpolitikáknak köszönhetők. 
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6. Az államháztartási reformmegoldások eltérő erősségűek, de gyakorlati megvalósí-
tásuk is különböző úton halad. A reformokra a belső kényszer is ösztönöz, de megfigyel-
hető, hogy az EU-tagság óta az euróövezethez való csatlakozás veszi át a külső reform-
ösztönző szerepét. A reformokkal kapcsolatos elképzelések mind a négy országban első-
sorban a kiadási oldalra koncentrálnak, s ott a nagy ellátórendszerek átalakításával (egész-
ségügy, nyugdíj) indítanának. Hiányosság, hogy a kvázifiskális jellegű kiadások leépíté-
sére egyik országban sem igyekeznek kellő hangsúlyt fordítani, s a veszteséges vállalatok 
konszolidálása, az alapokon keresztül elfolyó pénzek gyakorlata mai napig jelentős többlet-
kiadásokkal terheli az államháztartásokat. Az EU-források társfinanszírozása kapcsán elke-
rülhetetlen lesz a fejlesztési kiadások eltérő szerkezetben kezelése. A bevételi oldal átalakí-
tása a külföldi tőkebevonás kapcsán került a figyelem központjába, s regionális adóverseny 
van kialakulóban. A reformtervek nem a kulcsok emelését célozzák, hanem a transzparens 
rendszer és az adózók számának bővítése révén kívánnak többletbevételhez jutni. 

7. 2004-ben folytatódott a jövedelemszint felzárkózása a térségben, s az eurózóna még 
nemzetközi viszonylatban is gyenge teljesítményétől eltérően a gazdasági növekedés üte-
me a visegrádi országokban meghaladta az EU-25 átlagát. A kedvező reálgazdasági 
folyamatokhoz nem minden területen kapcsolódott nominális konvergencia is. Amíg az 
államadósságra vonatkozó kritériumot egyelőre mind a négy ország teljesíti (bár a ten-
dencia növekvő állományt mutat), s a kamatok terén is folyamatos a konvergencia, addig 
kifejezetten kedvezőtlen volt az elmúlt év az inflációs kritérium teljesítése és a költségve-
tési hiány alakulása terén. 

8. A GMU-csatlakozás hatása az EU-15 felzárkózó gazdaságainak példája alapján 
egyértelműen pozitív. A konvergencia esetükben gyorsabb növekedési ütemben, alacso-
nyabb kamatrátában, nagyobb stabilitásban jelentkezik, s erre számíthatnak az akadályo-
kat jól vevő közép-kelet-európai aspiránsok is. 

9. A fenti megfontolások és a konvergencia alakulása tükrében az euróövezethez való 
csatlakozás célja ma is prioritás, de némileg kitolódott annak időpontja. Szlovákia és 
Lengyelország 2009-ben, Csehország 2010-ben, Magyarország az eredeti konvergencia-
program szerint még 2008-ban, de az új célkitűzés szerint 2010-ben csatlakozna az 
eurózónához. 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf. , 2005. szeptember (683-697. o.) 

T A K Á C S D Á V I D 

A pénz (nem) boldogít(?) 

írásom közvetlen ihlető forrása Lelkes Orsolya A pénz boldogít? A jövedelem és hasz-
nosság kapcsolatának empirikus elemzése című, e folyóiratban megjelent cikke volt. 
A szerző egy általa kidolgozott ökonometrai modell segítségével magyarországi ada-
tokat is felhasználva alapkérdésünkre (a pénz boldogít?) végső soron igenlő választ 
adott. A kérdést - ezzel szemben - sokkal általánosabb síkra helyezném, Lelkes egyes 
elméleti megállapításait vitatom, sőt, az alapkérdésre adható feleletet is másképpen 
képzelem el. A lényeget leegyszerűsítve azt mondhatjuk, hogy a pénz - feltevésem 
szerint - egy bizonyos pontig boldogít, de azon túl nem. Mindazonáltal fontosnak 
tartom megjegyezni, hogy Lelkes az említett tanulmányban figyelemreméltó empiri-
kus elemzést végzett, így munkája a boldogság közgazdaságtanának hazai szakiro-
dalmához való első jelentős hozzájárulásnak tekinthető. A következőkben az említett 
kérdések részletes kifejtése, valamint hipotézisemnek a szakirodalomban fellelhető 
empirikus adatokkal való igazolása következik/ 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: B12, B13, B21, 131. 

A pénz boldogít? Legelőször is azt kellene tisztáznunk, hogy mit értünk e kérdésen. Azt, 
hogy általában a gazdagabbak boldogabbak-e? Vagy, hogy ha valaki sok pénzhez jut, 
akkor ettől boldogabb lesz-e? Mit tekintünk egyáltalán pénznek? Mit értünk boldogsá-
gon, és ez a valami mennyiben mérhető? Mindezek tisztázása után feltehetően még csak 
a klasszikus „attól függ" válasz következhetne. 

Másrészt, egyesek joggal mondhatnák, hogy már maga a kérdésfelvetés is felesleges. 
Sokak szerint a mai nyugati típusú fogyasztói társadalom egy fejlődési zsákutca, hogy 
más rémisztő jövőképeket ne is említsünk. Ezek hátterében pedig éppenséggel az emberi 
mértéktelenség, az anyagi javak mértéktelen hajhászása, vagy azt is mondhatnánk, hogy 
a pénz áll (lásd Marx, Baudrillard és mások írásait vagy Bogár [2003] munkáját). 

Az általánosabb megközelítés jegyében szükséges két tényező megemlítése. Az egyik 
a fenntartható fejlődés kérdése. Úgy tűnik, hogy a Föld hosszú távon nem bírja el azt az 
erőteljes gazdasági aktivitást, amelyre a fejlett világnak szüksége van ahhoz, hogy a 
megszokott életmódját fenntartsa, vagy szélesebb tömegekre kiterjessze. Magyarán, 
könnyen lehet, hogy boldogságunk fokozása érdekében már nem fordulhatunk a pénz-
hez, hanem más eszközök után kell néznünk. Ebből a szempontból a kérdés (a pénz 
boldogít?) túlhaladottá vált.1 

* Köszönet illeti Solt Katalint a tanulmányhoz fűzött hasznos észrevételeiért. Az esetleges hibákért azon-
ban a felelősség kizárólag a szerzőt terheli. 

1 A Maslow-féle szükséglethierarchia-rendszer is ide kapcsolódik (Maslow [1991]). 

Takács Dávid a győri Széchenyi István Egyetem Multidiszciplináris Társadalomtudományi Doktori Isko-
lájának, illetve Közgazdaságtan Tanszékének PhD hallgatója (takacsd@sze.hu). 
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A másik tényező olyan jelenséget vagy jelenségegyüttest takar, amelyet jóléti parado-
xonnak nevezhetnénk. Az utóbbi évtizedekben a fejlett nyugati világban az anyagi javak-
nak eddig sohasem tapasztalt bősége árasztotta el a fogyasztókat. Ezzel szemben találha-
tunk arra utaló jeleket, hogy az említett országok némelyikében az emberek nem lettek 
boldogabbak (lásd később), vagy éppenséggel anómiás tünetek mutatkoznak.2 Megem-
líthető a fokozódó környezetszennyezés, a stressz és más lelki betegségek nagy száma. 
Az elmúlt 50 évben például az Egyesült Államokban a depressziós megbetegedések 
aránya a tízszeresére emelkedett, az 1980-as években az átlag amerikai gyermeknél 
nagyobb mértékű szorongást diagnosztizáltak, mint az 1950-es években az átlagos pszi-
chiátriai kezelésre szoruló gyermek esetében (Twenge [2000]). Putnam [2001] megje-
lenése óta közismert az amerikai társadalmi tőke hanyatlása is. A jóléti paradoxon azt 
vetíti előre, hogy egy bizonyos ponton túl a pénz nem boldogít, vagy akár még boldog-
talanabbá is tehet. 

A pénz boldogít? Avagy a boldogság közgazdaságtana 

Röviden térjünk vissza alapkérdésünk értelmezéséhez! Ha könnyen akarnánk elintézni a 
problémát, akkor csak azt kellene megnézni, hogy a tudományos munkákban miféle 
értelmezést használnak. A következőt: kérdőíves felmérések során azt firtatják, hogy 
mennyire elégedettek az emberek - a boldogság mérése - , majd ökonometriai módsze-
rekkel azt elemzik, hogy a jövedelem hogyan befolyásolja a boldogságszintet. Alapkér-
désünk tehát immár jó néhány éve tudományos kutatások tárgya, sőt, kibontakozóban 
van egy különböző kutatási irányokat átfogó, interdiszciplináris tudományterület, ame-
lyet a boldogság közgazdaságtanának nevezhetünk. 

A történet tényleg ilyen egyszerű. Szociológiai, pszichológiai kérdőíves felmérésekkel 
elkezdték mérni az emberek elégedettségét, boldogságát úgy, hogy a megkérdezettnek az 
aktuális boldogságszintjét egy k fokozatú skálán (0-10-ig vagy 1—7-ig stb.) kellett meg-
határozni. A vizsgálati eredmények gyarapodásával, a módszerek fejlődésével kezdtek 
felismerni bizonyos törvényszerűségeket, és egyre terebélyesedett a jóllét (a boldogság 
kifejezés mellett a szubjektív jóllét vált meghatározóvá) szakirodalma. Ez még csak szo-
ciológia, illetve pszichológia. Természetesen a közgazdászok érdeklődését is felkeltették 
az empirikus felmérések, és a szubjektív jóllét koncepciójában a hasznosság reinkarnáci-
óját (egyelőre szándékosan nem használom a kardinális vagy ordinális megjelölést) lát-
ták. A találkozás gyümölcseként - valamint az ökonometriai módszerek fejlődésének 
köszönhetően - olyan új elméleti modellek láttak napvilágot, amelyek a neoklasszikus 
közgazdasági teóriáktól függetlenül és azoknál jóval pontosabban - illetve egyáltalán -
képesek mérni az egyéni hasznosságot, illetve jóllétet. Az előzők alapján a boldogság 
közgazdaságtana elnevezés is érthetővé válik. 

A következőkben arra vállalkozom, hogy a szubjektív jóllét koncepcióját elhelyezzem 
a hasznos ságelmélet, illetve a különféle hasznosságfelfogások összefüggésrendszerében. A 
szubjektív, kérdőíves értékelésre alapozott jól 1 éti kutatásokat joggal tekinthetjük a hasznos-
ságelmélet új fejezetének, de nem pontosan úgy, ahogyan azt Lelkes Orsolyánál olvashat-
juk. A konkrét kritikai észrevételek megfogalmazása azonban némi bevezetőt igényel. 

2 Ebbe a gondolatmenetbe jól illik Scitovsky Tibor klasszikus műve: Az örömtelen gazdaság (Scitovsky 
[1990]). 
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Szubjektív jóllét és a hasznosságelmélet 

Mint említettem, a hasznosság jóllétként való felfogásának a jelentősége azért nagy, mert 
ennek kapcsán kerül sor - a közgazdaságtudomány történetében először - az egyéni 
hasznosság közvetlen mérésére. Tűnjék is bármennyire furcsának, a közgazdaságtan jó 
200 éves története során a jólléti felméréseket megelőzően nem került napirendre a hasz-
nosság konkrét megmérése - a kinyilvánított preferencia, illetve Pareto-féle eljárás né-
miképp kivételnek tekinthető - , annak ellenére, hogy mindvégig a tudomány kulcsfon-
tosságú fogalmai között tartották számon. A hasznosságot jellemzően normatív kérdés-
ként kezelték, megfelelő mérési módszerek és eredmények híján nagyjából két axiómára 
hagyatkozva, miszerint 1. nagyobb fogyasztási lehetőség-nagyobb fogyasztói hasznos-
ság, 2. a csökkenő élvezetek (vagy határhaszon) elve érvényesülésével. 

A hasznosság fogalmáról, történetéről, jelentőségéről hosszasan lehetne elmélkedni, 
itt csupán néhány - a témánk, illetve az alapkérdésünk vizsgálatának elméleti keretével 
kapcsolatos tisztánlátás szempontjából lényeges - mozzanatot emelek ki. Hogy a legtávo-
labbról kezdjük, a hasznosság fogalma egy jól megragadható, tudománytörténeti pályát 
futott be. Ehhez a boldogságot és a hasznosságot valamelyest egymás szinonimáiként kell 
tételeznünk. Ekkor az ív leegyszerűsítve a következő: boldogság-majd az értelmezés 
beszűkülése (fogyasztói) hasznossággá-tágulás ismét boldogsággá. Az egyéni boldogság 
ugyanis mint komplex fogalom mindig is a filozófia középpontjában állt. Azzal viszont, 
hogy a közgazdaságtan a 18. században magáévá tette a hasznosság fogalmát (az erkölcs-
filozófia, illetve Bentham révén), egy, a boldogságnál szűkebb értelmezéshez jutottunk: 
a fogyasztói hasznossághoz. A napjainkban is tartó harmadik szakaszban pedig - mint 
láthattuk a boldogság közgazdaságtana kapcsán - egyenlőségjel kerül a hasznosság és 
boldogság közé. 

Térjünk vissza a szűkebb hasznosságértelmezéshez! Bentham definíciója világosan fo-
galmaz: „Hasznosságon bármely tárgy azon tulajdonságát értjük, miáltal az jótéteményt, 
előnyt, élvezetet, jót vagy boldogságot [...] létrehozni hajlamos [...]".3 Ugyanakkor, a 
közgazdaságtan ősapái is úgy vélték, hogy az egyén, illetve a nemzet legfőbb célja -
Bentham szóhasználatában érdeke - az egyén, illetve a közösség boldogsága. A boldog-
ságot pedig a fogyasztói hasznosságra vezették vissza. Példának okáért gondoljunk csak 
a jól ismert fogyasztáscsere Edgeworth-dobozára mint a társadalmi elosztási kérdések 
v izsgála tának s tandard eszközére . Az elosztási p rob l émák középpon t j ában egy 
optimalizációs feladat áll: a javakat miként lehet úgy elosztani, hogy a társadalmi 
összhasznosság - boldogság - a lehető legnagyobb legyen. Csupán azt szerettem volna 
érzékeltetni, hogy hiába beszélünk a hasznosság szűkebb (fogyasztói hasznosságként való) 
értelmezéséről, a tágabb (boldogságként való) értelmezés is - az előzővel összefüggés-
ben - mindvégig jelen van. 

A szubjektív jóllétre rátérve pedig összefutnak a szálak. Annak idején miért nem mér-
ték a hasznosságot mint boldogságot? Azon túl, hogy nem is tudták volna mérni, egysze-
rűen nem is volt rá szükség.4 Azért, mert amíg az emberek döntő többsége idejének nagy 
részét alapvető szükségleteinek kielégítésére kénytelen áldozni, addig az anyagi gazdag-
ság, az anyagi javakkal való ellátottság mértéke - a jólét - megfelelő indikátora a boldog-
ságnak (mint később látjuk majd, ez nem feltétlenül igaz). Manapság azonban - jóléti 
paradoxon - már nem kielégítő a fenti megközelítés, hanem közvetlenül magát a boldog-
ságot - a jóllétet - szükséges mérnünk. Ezek után nézzük konkrétan, hogyan lehet köz-
vetlenül mérni a jóllétet! 

3 Bentham [1977], idézi: Bekker (szerk.) [2002] 546. o. 
4 Paretóval, aki úgy vélte, hogy a hasznosságot nem lehet mérni, később foglalkozunk. 
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A jólléttel és annak mérésével foglalkozó elméleti kutatásokat három csoportra bont-
juk. Az első - és ez a bölcsője a szubjektív jóllét vizsgálatának - alapvetően szociológiai 
indíttatású, metodikájában a pszichológia és az ökonometria elemeit is vegyíti. Ide sorol-
hatjuk az elégedettséget, boldogságot vagy kimondottan a jóllétet firtató tanulmányokat. 
A második, a kiterjesztett hasznossági függvényekkel operálok csoportja egyértelműen a 
közgazdaságtan körébe tartozik. E vonulat művelői olyan függvényeket konstruálnak, 
amelyeknek függő változója a hasznosság, független változói az azt meghatározó tetsző-
leges tényezők, a paramétereket pedig az empirikus adatok felhasználásával kalkulálják. 
A jólléttel kapcsolatos tudományos törekvések harmadik - véleményem szerint legígére-
tesebb - csoportját a kísérleti közgazdaságtan apostolai között elsősorban Dániel Kahneman, 
illetve Amos Tversky személyében látom. Ez utóbbi irányzat kutatásai minőségileg me-
rőben más szemléletet jelentenek a boldogság közgazdaságtanának vagy a jóllét szakiro-
dalmának többi képviselőjéhez képest. 

Először sorra vesszük a három irányzat legfontosabb jellemzőit, hogy azután értelmez-
hessük Lelkes Orsolya elméleti áttekintésével kapcsolatos észrevételeimet. Az első -
nevezzük szociológiai indíttatásúnak - csoportot a kérdőíves felmérések kapcsán már 
említettük. Az ide sorolt kutatók behatóan elemezték a boldogság mibenlétét, meghatáro-
zó tényezőit, empirikus adatok garmadával gazdagították a boldogság közgazdaságtaná-
nak irodalmát, ezen túl olyan fontos összefüggésekre mutattak rá, mint például (az egyéb-
ként vitatott) úgynevezett taposómalom-hatás (treadmill effect). 

A második kategóriába a kiterjesztett hasznossági függvényt alkalmazó újkardinalisták 
tartoznak (lásd Berde-Petró [1995J). Az újkardinalisták annyiban különböznek a régiek-
től, hogy kardinális hasznosságfüggvényeiket nemcsak „légből kapták", hanem empiri-
kus adatok sorával támasztják alá helyességüket. Ezen újkardinalisták egyes fontos meg-
állapításaira később még visszatérünk. 

Kahneman és munkatársai eredményei azért olyan figyelemreméltók, mert azok - a 
kísérleti közgazdaságtan képviselőiről lévén szó - az előzőknél bizonyos értelemben sok-
kal valóságosabbak. Egyesek például arra kérték a kutatás alanyát, hogy nyilatkozzék, 
hogyan ítél meg különböző hipotetikus helyzeteket; ezzel szemben Kahnemanék sok esetben 
a valóságos szituációban figyelik meg az egyén reakcióit. A másik fontos momentum az, 
hogy a kísérleteknek van időbeli kiterjedése, tehát a - boldogság szempontjából óriási 
jelentőségű - dinamika sokkal intenzívebben van jelen. Míg az előzők tehát egy adott 
pillanatot rögzítenek (még akkor is, ha függvényekkel - ekkor ugyanis a körülmények 
adottak), addig egy kísérlet során az egész folyamatot láthatjuk. Kahnemanék jelentősége 
pontosan abban áll, hogy merőben új módszerekkel mérték az egyéni hasznosságot. Mun-
kásságukat még oldalakon keresztül lehetne méltatni témánk szempontjából releváns ku-
tatási eredményeik ismertetésével, itt azonban csak néhány további mozzanatot emelünk 
ki az elméleti tisztánlátás érdekében. 

Kritikai megjegyzések Lelkes Orsolya tanulmányának elméleti részéhez 

A következőkben nézzük a Lelkes-tanulmánnyal kapcsolatos kritikai észrevételeket! A szerző 
azt írja: „A boldogság közgazdaságtana a hasznosságot mérhetőnek és egyes személyek 
között összehasonlíthatónak tartja, így tekinthető akár úgy is, mint a kardinális hasznos-
ságfogalom újjáéledésének." (Lelkes [2003] 383. o.) A logikai sorrend a következő: 
mérhetőség, kardinalitás, összehasonlíthatóság. Lelkes mondatában az utóbbi kettőt, a 
kardinalitást és az interperszonális összehasonlíthatóságot kérdőjelezem meg. Mint utal-
tam rá, az említett új módszerek valóban a hasznosság újfaj ta mérési lehetőségét jelentik. 
A hasznosságszintek személyek közötti összehasonlíthatóságának azonban csak szüksé-
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ges, de nem elégséges feltétele a kardinalitás, ezért először ezzel foglalkozunk. Az alap 
a szociológiai irányzat kérdőíves értékelése, amikor a megkérdezett azt mondja, hogy 
hasznossága ennyi és ennyi. Ez önmagában még nem hasznossági függvény, tehát nem 
beszélhetünk kardinalitásról vagy ordinalitásról (pontosabban annyiban beszélhetünk 
ordinalitásról, hogy a boldogságot egy néhány fokozatú, ordinális skálán mérik). Ezek-
ből a szubjektív önértékelésekből csupán az új kardinal isták konstruálnak hasznossági 
függvényt, amelyet kardinálisnak tételeznek. Kahnemanék azonban óvatosabbak, és fel-
hívják a figyelmet arra, hogy ezek a számértékek egy ordinális skála értékei (és már egy 
ezekből levezethető ordinális hasznosságfüggvényt is - óvatosságukból adódóan - nagy 
eredménynek tartanak). Ennek megfelelően az interperszonális összehasonlíthatóság kér-
désében fenntartásaiknak is hangot adnak (Kahneman-Tversky [2000] 37. fejezet). 

Az új kardinal isták közül azonban a hollandok meg is tudják indokolni, hogy a kapott 
hasznossági függvényt miért tekintik kardinálisnak, sőt még az interperszonális összeha-
sonlíthatósággal kapcsolatban is szolgálnak empirikus bizonyítékokkal. A bizonyítékok-
ról Praag-Frijters [1999] alapján röviden: a leydeniek az egyéni jövedelem és hasznos-
ság összefüggését vizsgálták kérdőíves felmérésekkel. A megkérdezettek megadták felté-
telezett kardinális hasznossági függvényük inverzének néhány értékét, úgy, hogy külön-
böző verbális hasznosságkategóriákhoz (például elégséges, megfelelő stb.) hozzárendel-
ték a megítélésük szerint megfelelő jövedelemértéket (income evaluation question, IEQ). 
A feladat ezek után már csak annyi, hogy a verbális értékeket számokká, a pontokat 
pedig folytonos függvénnyé konvertálják. Más felmérések arról győzték meg a kutató-
kat, hogy az IEQ során a vizsgálat alanyai az egymást követő verbális kategóriák közötti 
hasznosságkülönbséget rendre azonosnak gondolják (equal quantile assumption, EQA). 
(Ezt a feltételezést egyébként Lelkes Orsolya is alkalmazta modelljében.) A kutatóknak 
így már csak az egyes pontokra legjobban illeszkedő folytonos függvényt kell megtalál-
niuk. 

A boldogság közgazdaságtana kapcsán tehát ilyen értelemben beszélhetünk kardinális 
hasznosságfüggvényről. Folytassuk azonban az interperszonális összehasonlíthatósággal! 
A kérdés az, hogy ha a kapott kardinális hasznosságfüggvény alapján egy adott esemény 
hatására két különböző egyén hasznossága egyaránt mondjuk 0,1-del csökken, akkor ez 
egyenlő mértékben sújtja-e a két egyén kedélyállapotát? A boldogságcsökkenés abszolút 
mértékét illetően azt kell mondanunk, hogy nem feltétlenül. A belső egyéni különbözősé-
geket talán nem is lehet - és nem is érdemes - ekkora pontossággal számszerűsíteni. 
Másrészt, a kiterjesztett hasznossági függvénynek pontosan az a lényege, hogy az egyéni 
különbözőségeket (annak legfontosabb csoportját, a különböző viszonyítási alapokat) 
beépíti a függvényekbe; azonban még így is nyitva marad a kérdés, hogy például két 
egyént tekintve, hasznosságuk - mondjuk - 0,5-ről 0,4-re való apadása egy elosztási 
modellben azonos súllyal esik-e a latba. Nem tartom kizártnak, hogy az ilyen kérdésekre 
a tudomány sohasem fog egzakt válasszal szolgálni, csak bizonyos konvenciókra hagyat-
kozhatunk. 

Végezetül, két, az összehasonlíthatóság mellett szóló érvre utalok. A leydeniek vizsgá-
lataik során azt találták, hogy a megkérdezettek többsége nagyon hasonlóan fordítja le a 
numerikus hasznossági skálát verbálisra, és joggal feltételezhetjük azt is, hogy a külön-
böző szóbeli jelzőkön hasonló dolgokat értenek az emberek. A másik érvvel ismét a 
kísérleti közgazdaságtan vizeire evezünk. Az a döntő jelentőségű tény, ami a boldogság-
gal kapcsolatos kérdések és végső soron az alapkérdésünk mögött is meghúzódik az, 
hogy ugyanazon objektíve megragadható eseményeket különböző egyének szubjektíve 
másképp értelmeznek. Kísérletek során azonban találtak olyan eseteket, amikor a szub-
jektív értékelés összhangban volt a tárgyilagosan mérhető hatással. Például megfigyel-
ték, hogy egyes agyi területek elektromos aktivitása az átélt öröm, illetve fájdalom inten-
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zitásának megfelelően változik, vagy hogy a szülés alatt érzett fájdalommal meglehető-
sen jól korrelál a méh összehúzódásának fizikai ereje stb. (Kahneman-Tversky [2000] 
684. o.). Egyszersmind az ilyen és ehhez hasonló, az agyi működésre koncentráló fizio-
lógiai kísérletek a jövőben komoly előrelépést jelenthetnek a hasznosság mérésében is. 

A néhány bekezdéssel feljebb Lelkes Orsolyától idézett rész így folytatódik: „A hasz-
nosság e korai definíciója Benthamtól származik, aki úgy tartotta, hogy az emberi csele-
kedetek egyedüli irányítója az átélt öröm és fájdalom. Ez az úgynevezett kardinális hasz-
nosság definíciója élt a közgazdaságtanban a 19. század során [...)" (Lelkes [2003] 383. 
o.). A megfogalmazás némileg zavaró, a benthami (hedonista mellékzöngéjű) megállapítás 
ugyanis nem a hasznosság meghatározása (semmiképpen sem a kardinális hasznosságé). A 
hasznosság benthami definícióját korábban már idéztem, akkoriban a jeles erkölcsfilozófus 
fejében talán meg sem fordult, hogy kardinális vagy ordinális hasznosságról van szó, ő 
csupán magára a hasznosságra koncentrált. Persze eleinte a hasznosságot kardinálisnak 
fogták fel,5 amiben nem kis szerepe volt a marginalista forradalomnak. 

Továbbmenve, Lelkes Orsolya megjegyzi, hogy Kahnemanék (Kahneman és szerző-
társai [1997]) a benthami megközelítést - amit az imént Lelkes a kardinális hasznosság-
fogalommal azonosított - a tapasztalati hasznosság elnevezéssel illették. Az előzőkből 
úgy tűnhet, hogy kardinális és tapasztalati hasznosság egy és ugyanaz. Ezek szerint ak-
kor az ordinális hasznosságnak megfelel a döntési hasznosság? E félreértés eloszlatása 
kiemelten fontos. Nézzük a kérdést részletesen! 

A benthami szubjektív hasznosságfogalom a marginális forradalmat követően a javak 
értékelésének alapjává vált. Ezáltal a hasznosságot - a kardinális hasznosságot, hiszen 
még csak az létezett, és egyúttal tapasztalati hasznosságot - a fogyasztói magatartás 
leírásához hívták segítségül, így születtek Edgeworth és társainak munkája nyomán a jól 
ismert közömbösségi görbék és hasznossági függvények. Pareto viszont 1904-ben6 meg-
jelent munkájában lényegében kijelentette, hogy a hasznosságot nem lehet mérni. Innen-
től kezdve nem beszélhetünk tapasztalati hasznosságról. A kinyilvánított preferencia eljá-
rása alapján viszont, amelynek során az egyének döntéseit figyelik meg, következtetni 
lehet az egyes jószágkosarak hasznosságára (döntési hasznosság). Mivel Pareto nem tar-
totta mérhetőnek a hasznosságot, a preferenciarendezés alapján viszont rangsorolhatónak 
tételezte a fogyasztói kosarakat, ezért ez esetben ordinális hasznosságról beszélhetünk. 
Az is igaz, hogy a kardinalitás elvetésével az elosztási kérdések vizsgálati lehetőségei 
nagyban beszűkültek7 (lásd új jóléti közgazdaságtan, annak is elsősorban a pozitivista 
vonulata). A tapasztalati-döntési hasznosság kérdése arra vonatkozik, hogy mi alapján 
következtetünk a hasznosság értékére, míg a kardinalitás-ordinalitás dilemma a mérési 
skálára, a mérhetőség minőségére vonatkozik, és az is igaz, hogy többé-kevésbé a meg-
figyelő feltételezésének, hitének kérdése. Kardinalitás és tapasztalati hasznosság tehát 
nem jár feltétlenül együtt - ugyanúgy, ahogy ordinális és döntési hasznosság sem. Erre 
meggyőző például szolgál a bizonytalan körülmények között történő választásokat leíró 
kilátáselmélet (Kahneman-Tversky [1979]), amely az értékfüggvény (a pénz hasznossá-
gának függvénye) alakjára a kísérleti alanyok döntéseiből következtet, de a függvényt 
magát folytonosnak, tehát kardinálisnak fogja fel. Az 1. táblázat leegyszerűsítve érzékel-
teti az eddig tárgyalt hasznosságelméleti dichotómiákat. 

5 Berde-Petró [1995] rámutatnak, hogy Benthamet megelőzően Dániel Bernoullit tekinthetjük a hasznos-
ságelmélet előfutárának. Az ő munkásságát tekintve megállapítható, hogy a hasznosságot ő is kardinálisán 
fogta fel, ahogy visszatekintve Bentham hasznosságfelfogását is tekinthetjük kardinálisnak. 

6 Az angol nyelvű változatot 1906-ban adták ki. 
7 A Pareto-kritériumot bírálja Praag-Frijters [1999] 365. o., a heurisztikus torzítások tekintetében pedig 

Tversky-Griffin [2000] 724. o. 
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1. táblázat 
A hasznosságértelmezés kettőssége 

A hasznosságértelmezés tárgya 

konkrét esemény az egyén élete általában 

A hasznosság jellege 
fogyasztói hasznosság általános boldogságszint 

A hasznosság értelmezésének célja 
a fogyasztói magatartás modellezése elosztási kérdések igazságos megoldása 

(jóléti gazdaságtan) 

A hasznosság mérhetőségének minősége 
ordinális kardinális 

A mérés alapja 
az egyén döntései az egyén szubjektív benyomásai, 

tapasztalata 

S végül még egy adalék az elméleti áttekintéshez. Lelkes Orsolya megjegyzi, hogy 
Kahnemanék „kutatási eredményei" tükrében „a szubjektív élmény megfigyelhető és 
mérhető" (Lelkes [2003] 384. o.). Ehhez csak annyit tennék hozzá, hogy Kahnemanék 
kidolgoztak egy új hasznosságmérési módszert (Kahneman [2000]). Az eddig is hivatko-
zott utólagos értékeléssel szemben Kahnemanék „valós idejű" méréseket is végrehajtot-
tak, ami azt jelenti, hogy egy időben elhúzódó esemény (például kellemetlen orvosi 
beavatkozás) hasznosságát az esemény közben percről percre regisztrálták. Ez az eddig 
alkalmazott hasznosságmérési módszerek közül a legfejlettebbnek tekinthető. A módszer 
alkalmazásával nyert figyelemreméltó tudományos eredmény az, hogy egyes esetekben 
az ilyen módon és a hagyományos - tehát utólagosan - mért hasznosság jelentős eltérése-
ket mutatott. Kahnemanék a jelenségre magyarázattal is szolgáltak, ami tovább gazdagít-
hatja a jólléti ismereteket. Az eljárással kapcsolatban csak annyi hiányosságot állapítha-
tunk meg, hogy egyelőre csupán a negatív tartományban - tehát fájdalmat - mértek. 

A pénz boldogít? Empirikus kutatások eredményeinek áttekintése 

Az elméleti háttér tárgyalása után rátérhetünk a konkrét empirikus adatok értékelésére. 
Kezdjük vizsgálódásunkat a nemzetek szintjén! Az idevonatkozó tanulmányok jó része 
országokat hasonlít össze állampolgáraik átlagos jólléte és anyagi gazdagsága alapján.8 

Az eredmények pedig egyöntetűen azt sugallják, hogy a gazdagabb országok általában 
boldogabbak. Sőt, mi több, az egyes államok GDP-jét és boldogságszintjét alapul véve és 
koordináta-rendszerben ábrázolva még a csökkenő határhaszon elve is igazolódni látszik 
(1. ábra).9 Diener-Seligman [2004] megjegyzi azonban, hogy az évi 10 000 dolláros 
GDP/fő érték fölött az elégedettség és a GDP közötti korreláció mindössze 8 százalékos, 
míg a teljes tartományt tekintve a korreláció 50 és 70 százalék közötti (Diener-Bisxvas-

8 Gazdagságon - tehát pénzen - jobb híján az ország egy főre jutó GDP-jét, illetve GNP-jét értjük, 
eltekintve a mutatók jó l ismert hiányosságaitól. 

9 Számos ilyen ábrát lehet találni a szakirodalomban, például Inglehart-Klingemann [2000], (http:// 
wvs.isr.umich.edu/fig.shtml) 
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1. ábra 

Elégedettség és GDP különböző országok esetében 

Elégedettség 

Megjegyzés: a pontok az egyes országokat jelentik. A GDP-re vonatkozóan azon kívül, hogy dollárban 
értendő, más információt nem közöltek. 

Forrás: Diener-Seligman [2004], 

2. ábra 
Az élettel való elégedettség és jövedelem Németországban 2000-ben 

Elégedettség 
(0-tól 10-ig) 

7 ,5 - i 

6,0-1 i i , , , GDP/fő 
0 10 000 20 000 30 000 40 000 50 000 

Megjegyzés: a pontok a jövedelmi deciliseket jelzik, a minta elemszáma 12 979. 
Forrás: a GOSP vizsgálatára hivatkozik Frey-Stutzer [2003], 

Diener [2002]). Heliwell [2003] egyenesen azt állítja, hogy a 10 000 dolláros határ felett 
a GDP határhaszna zérus. Azt is meg kell jegyezni, hogy olyan tényezők, mint a lakos-
ság egészségi állapota, a kormányzati munka színvonala vagy az emberi jogok tisztelet-
ben tartásának mértéke mind korrelálnak a nemzeti gazdagsággal. Amikor a fenti ténye-
zők hatását kiszűrve vizsgálják a jövedelem és jóllét kapcsolatát, akkor a GDP szerepe 
már nem lesz szignifikáns (Diener-Seligman [2004]). Úgy tűnik tehát, hogy - mint arra 
korábban utaltunk - a pénz csupán egy bizonyos pontig boldogít, az alapvető szükségle-
tek kielégítése után azonban már nem. Sőt, mi több, Zolatas [1981] úgy véli, hogy 
bizonyos határon túl a gazdagság határhaszna negatív. Ezt egyelőre empirikus adatok 
nem támasztották alá. Zolatas azzal indokolja feltevését, hogy a bőség társadalmában 
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3. ábra 
A jövedelem és elégedettség alakulása az Egyesült Államokban 1947 és 1998 között 

GDP 

30-1 

Elégedettség 

r 30 

20-

1 0 - 10 

Elégedettség átlagosan = 7,2 

20 

0 0 
1940 1950 1960 1970 1980 1990 2000 

- Reál GDP (ezer dollár) 

- Elégedettség 0-tól 10-ig terjedő skálán 

Forrás: Diener-Seligman [2004], 

olyan káros jelenségek ütik fel a fejüket, mint a hamis igények, felesleges termékek, 
környezetszennyezés és társadalmi problémák stb. 

A nemzeteknél szűkebb egységeket vizsgálva is hasonló kép rajzolódik ki. A 2. ábra 
is arra utal, hogy a német jövedelmi decilisek esetén is érvényesül a csökkenő határha-
szon elve. 

A fenti eredmények keresztmetszeti felméréseken alapulnak. Alapkérdésünk idősoros 
vizsgálata még meggyőzőbb képet adhat. Ehhez vissza kell nyúlnunk az időben egészen 
a második világháborút követő évekig, meg kell nézni az egyes országok gazdasági fej-
lődésének és általános boldogságszintjének alakulását. A rendelkezésre álló adatok tanú-
sága szerint a világ vezető ipari hatalmában a kérdéses időszakban a jelentős gazdasági 
expanzió ellenére az emberek elégedettsége változatlan maradt (3. ábra). Japánnal kap-
csolatban azt tudjuk, hogy 1958 és 1987 között a reáljövedelem ötszörösére nőtt, míg a 
lakosság általános elégedettsége nem változott (Easterlin [1995]). 

Nyugat-Európával kapcsolatban más a helyzet. A második világháború után közvetle-
nül mind a boldogságszint, mind a gazdasági teljesítmény alacsony volt Angliában, Hol-
landiában, Franciaországban és az NSZK-ban. Az 1948 és 1975 közötti periódusban 
azonban ezekben az országokban a gazdasági növekedéssel párhuzamosan a boldogság is 
nőtt. A 70-es években ezek az országok (Franciaország példájára utal Diener-Suh-Oishi 
[1997]) ugyanolyan gazdagok és boldogok lettek, mint az Egyesült Államok, és ezek 
után a jóllétük lényegében stagnált (Veenhoven [1991]). Az Egyesült Államok és Nyugat-
Európa közötti különbséget Veenhoven azzal magyarázza, hogy az amerikai lakosság 
már a világháború után elég magas boldogságszinten állt. Az is igaz, hogy néhány or-
szágban enyhén felfele ívelő trendet találunk, mint például Dánia esetében (Diener-Seligman 
[2004]). 

A magyarországi empirikus boldogságkutatás eredményeit tekintve elsősorban Lelkes 
Orsolya munkájára támaszkodhatunk. Az idézett cikkben a szerző a rendszerváltás után 
(1991-1992-ben, illetve 1997-1998-ban) felvett, reprezentatív paneladatokat vizsgált. 
Számításai alapján azt találta, hogy a népességet jövedelmi kvintilisekbe osztva, a jöve-
delmi és az elégedettségszint közötti kapcsolat monoton növekvő. A két tényező közötti 
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4. ábra 
Elégedettség és G D P Németország nyugati részén az 1970-es évektől 

GDP Elégedettség 

r 4 120! 

3 

60 2 
1907 1975 1980 1985 1990 1995 2000 

GDP/fő Elégedettség 

Forrás: Eurobarometer, Penn World Tables, OECD. Idézi: Frey-Stutzer [2003]. 

pozitív kapcsolatot az egyének iskolázottsága, munkapiaci helyzete és más személyes 
tényezők hatásának kiszűrése után is igazolták Lelkes vizsgálatai. A jövedelem értelme-
zésével kapcsolatban meg kell említeni a tanulmány egyik fontos eredményét. A szerző 
modellszámításai ugyanis bebizonyították azt, hogy az elégedettséget Magyarországon 
a háztartási ekvivalens jövedelem jobban magyarázza, mint a személyes jövedelem 
(Lelkes Orsolya ugyanakkor rámutat az anyagi jólét, az anyagi helyzet mérésének ne-
hézségeire is). Lelkes Orsolya megpróbálta a mobilitás fogalmát is bevonni a vizsgálat-
ba. így az adódott, hogy az anyagi helyzetnek a múltbeli változása és a jövőbeli válto-
zásához fűződő várakozások szerepet játszanak az egyéni elégedettség megítélésében. 
A szerző ezzel egyszersmind empirikusan is alátámasztja, hogy a kockázatkerülő ma-
gatartásból adódik a kiindulóhelyzet-hatás (endowment effect): egy adott változás a jö-
vedelemben abszolút értékben nagyobb hatással van a hasznosságra, ha veszteségként 
jelentkezik, mint akkor, ha nyereségként könyvelhető el. 

A tanulmány „boldogságegyenletei" alapján az elégedettség és az életkor kapcsolatát 
vizsgálva egy U alakú görbét lehet felrajzolni, vagyis a fiatalok és az idősek elégedetteb-
bek, mint a középkorúak. Továbbá a fiatalok valamelyest elégedettebbek az idősebbek-
nél. Ez az eredmény némileg ellentmond a nemzetközi tapasztalatoknak. Az idevonatko-
zó külföldi empirikus felmérésekben (lásd Lucas-Gohm [2000] összefoglaló munkáját) 
különválik a szubjektív jóllét (SWB) fogalmának úgynevezett kognitív és affektív oldala. 
A kognitív komponens - vagyis az elégedettség - tekintetében lényegében nem találtak 
különbséget az egyes korosztályok között, a boldogság - affektív oldal - pedig a korral 
monoton csökkent. A józanész viszont éppen Lelkes Orsolya eredményeit támaszthatja 
alá, ha a fiatalokat boldognak tekintjük azért, mert előttük az élet, az időseket pedig 
azért, mert úgymond révbe értek, ami megnyugvással töltheti el őket. A középkorúak 
pedig már nem fiatalok, de még nem érezhetik úgy, hogy már teljesítették életcéljaikat. 
Bár ezek a felmérések kifejezetten az elégedettségre kérdeznek rá, meglehet, hogy az 
emberek szemében a kettő - elégedettség és boldogság - szinonimák. 

Végül, Lelkes Orsolya is leszögezi, hogy „Nem elsősorban a rendelkezésre álló pénz 
boldogít." (Lelkes [2003] 402. o.) A szerző felhívja tehát a figyelmet a boldogság meg-
határozásában szerepet játszó többi tényező fontosságára. 
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A pénz (nem) boldogít (?) - A „taposómalom-hatás" és más vitatott kérdések 

Az említett adatok még egyértelműbben igazolják kezdeti hipotézisemet. Egzakt magya-
rázattal a tudomány nem tud szolgálni, hacsak nem azzal a némiképpen tautologikus 
megállapítással, hogy a telítődés után a további gazdagodás határhaszna zérus. Magyará-
zó teóriának a taposómalom-hatás jelenségét tekinthetjük.10 Ennek értelmében az ember 
szinte minden az életkörülményeiben bekövetkező változáshoz - pozitívhoz és negatív-
hoz egyaránt - idővel hozzászokik, és boldogságszintje is visszatér az eredeti helyzetbe. 
A taposómalom-hatás érvényessége meglehetősen vitatott, nem támasztható alá megren-
díthetetlen empirikus bizonyítékkal. A témában készült amerikai tanulmány, Brickman-
Cocites-Janoff-Bulman [1978] fő megállapítását például - miszerint a lottónyertesek, il-
letve a baleset következtében mozgássérültté váltak bizonyos idő elteltével már nem vol-
tak sokkal boldogabbak, illetve boldogtalanabbak a vizsgálatban szereplő kontrollcsoport 
tagjainál - meggyőzően hitelteleníti Veenhoven [1991]. E tanulmány és Diener-Suh-
Oishi [1997] még azt találta, hogy olyan helyeken, ahol az emberi jogok erősen sérülnek, 
tartós az éhínség, a fizikai veszélyeztetettség és az elszigeteltség, jelentősen alacsonyabb 
az emberek szubjektív jólléte. Továbbá, egyes esetekben az özveggyé vagy mozgás-
korlátozottá válást, valamint a nagyon zajos környezetet sem lehet megszokni. Az is 
figyelemre méltó, hogy a nagyon gazdag amerikaiak sokkal boldogabbak, mint az átlag 
(Dienex [1985]), tehát úgy tűnik, hogy nem működik a taposómalom. Ugyanakkor azt is 
látni kell, hogy a szegények között, a fejlődő világban vagy a primitív törzsek lakói közt 
is találhatunk számos boldog embert. 

2. táblázat 
Különböző csoportok szubjektív jólléte 

(Mennyire elégedettek az életükkel a különböző társadalmi csoportok?) 

Csoport Minősítés 

A leggazdagabb amerikaiak a Forbes magazin szerint 5,8 
Pennsylvaniai amishok (anabaptista szekta tagjai) 5,8 
Eszkimók (Észak-Grönland) 5,8 
Maszájok (afrikai nomád, pásztor nép) 5,7 
Svédek (átlagosan) 5,6 
Felsőoktatásban tanulók (47 országból) 4,9 
Illinoisi amishok 4,9 
Kalkuttai nyomornegyed lakói 4,6 
Kaliforniai hajléktalanok 2,9 
Kalkuttai hajléktalanok 2,9 

Megjegyzés: a válaszadók 1-7-ig terjedő' skálán értékelték, hogy mennyire értenek egyet azzal az állítás-
sal, hogy „elégedett vagyok az életemmel". 

Forrás-. Diener-Seligman [2004], 

10 Érvelhetnénk azzal is, hogy nem a gazdagság abszolút mértéke számít, hanem az, hogy másokhoz 
képest milyen gazdag az ember. Az egyén saját helyzetét ekkor is valamilyen referenciaponthoz viszonyítja, 
ezért e megközelítés lényegét tekintve nem különbözik a taposómalom-hatástól - amivel persze lehet vitat-
kozni. 
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A pénz boldogít vagy a boldogság gazdagít? 

Végezetül, még egy kulcsfontosságú mozzanat, amire szükséges felhívni a figyelmet. 
Eddig azokat a tényezőket kerestük, amelyek meghatározzák az egyéni jóllétet. Az ok-
okozati kapcsolat iránya azonban még korántsem tisztázott. Számos olyan kutatási ered-
mény látott napvilágot, amelyek alapján az egyéni szubjektív jóllét (boldogság) szintje 
határozza meg objektív módon mérhető tényezők értékét. Most tehát nem az a kérdés, 
hogy a pénz boldogít-e, hanem az, hogy a jó kedélyállapot gazdagít-e? Hosszú időszakot 
átölelő vizsgálatok eredményeiből azt láthatjuk, hogy a jóllétnek meghatározó szerepe 
van az egyéni jövedelem alakulásában, mégpedig úgy, hogy a boldogabb emberek többet 
keresnek. Diener és szerzőtárasai [2002] azt találták, hogy az első évfolyamos főiskolai 
hallgatók boldogságszintje jól korrelált a később elért jövedelemmel. 

Hasonló összefüggést tárt fel Marks-Fleming [1999] egy ausztrál mintán, illetve Staw-
Sutton-Pelled [1994] is. Az utóbbi vizsgálat során a kezdeti állapot jövedelemszintjének 
hatását statisztikailag kiszűrve is igazolódott a feltételezés. Graham és szerzőtársai [2004] 
kutatásainak tükrében a boldogság akkor is jól jelezte előre a későbbi jövedelmet, ha 
kiszűrték a társadalmi-gazdasági és demográfiai változók hatását. Azt is kimutatták, hogy 
a boldogabb emberek sikeresebbek a munkahelyükön, de közvetlenül a termelékenysé-
gük is magasabb (Harter [2000]). A szubjektív jóllétérzés az ember fizikai állapotát is 
befolyásolja. Egy az 1950-es években kezdődött vizsgálat kimutatta, hogy az optimista 
betegek átlagosan 8 évvel tovább éltek, mint a pesszimisták (Maruta és szerzőtársai 

5. ábra 
Felnőttkori jövedelem a főiskola első évének boldogság- és a szülők jövedelemszintjének 

függvényében. 
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lelentős jövedelemszint 

Szerény jövedelemszint 

Alacsony jövedelemszint 

Forrás: Diener-Seligman [2004], 
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[2000]). Egy másik klinikai vizsgálat tanúsága szerint azok, akiket valamilyen beavatko-
zás előtt jó hangulatba hoztak, jobban tűrték a fájdalmat (Cogan és szerzőtársai [1987]). 
Végül egy fontos gyakorlati jelentőségű kísérlet: Ulrich [1984] műtéten átesett betegek 
lábadozását kísérte figyelemmel, és azt találta, hogy az a csoport, amelynek kellemes 
kilátása volt - fákra - , az gyorsabban felgyógyult, mint az a csoport, amelyik egy tégla-
falat volt kénytelen nézni. 

Összegzés 

Lelkes Orsolya tanulmányának a szakirodalmat áttekintő részével kapcsolatban rámutat-
tam arra, hogy a boldogság közgazdaságtana az úgynevezett tapasztalati hasznosság újjá-
születésének tekinthető, ami nem ugyanazt jelenti, mint a kardinális hasznosságfogalom 
újjáéledése. A szerző soraiból az olvasható ki, hogy kardinális és tapasztalati hasznosság 
együtt járó fogalmak. Kiemeltem, hogy a kardinális-ordinális megkülönböztetés a mér-
hetőség minőségére vonatkozik, míg a tapasztalati, illetve döntési jelzők arra utalnak, 
hogy a hasznosságra az egyén tapasztalatának számszerűsítéséből vagy döntésének meg-
figyeléséből következtetünk. A Lelkes Orsolya tanulmányának címét - A pénz boldogít? 
A jövedelem és hasznosság kapcsolatának empirikus elemzése - megpróbáltam tágabban 
értelmezni. A nemzetközi keresztmetszeti és idősoros empirikus kutatások eredményei 
szerint a pénz egy bizonyos határon belül boldogít, de azon túl nem. Természetesen 
Lelkes eredményei is meggyőzők. Magyar adatok alapján azt találta, hogy a gazdagab-
bak általában boldogabbak, és ő is hangsúlyozza a nem monetáris tényezőknek az egyéni 
boldogságra gyakorolt jelentős hatását. 

A fentiek alapján az olvasó világosan láthatja, hogy pénz és boldogság kapcsolata 
korántsem írható le valamiféle egyszerű összefüggéssel. A konkrét számok - nem kevés 
kivétellel ugyan, de - sugallnak egy a csökkenő élvezetek elvének megfelelő összefüg-
gést. Az okokat tekintve azonban még sötétben tapogatózunk. Valószínűleg azért, mert a 
tudomány egy puha területet - az ember lelkivilágát - szeretne szokásos, kemény mód-
szerekkel megragadni. 
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TUDOMÁNYOS TÁJÉKOZTATÓ 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. szeptember (698-706. o.) 

Nyári Műhely 

M T A K ö z g a z d a s á g t u d o m á n y i In t éze t , B u d a p e s t , 2005. j ú n i u s 2 7 - 2 9 . 

A Magyar Tudományos Akadémia Közgazdaságtudományi Intézete Nyári Műhely cím-
mel konferenciát tartott külföldön tanuló magyar PhD-hallgatók, illetve külföldön PhD-
fokozatot szerzett kutatók számára. Az immár hagyományosnak számító eseményt Körösi 
Gábor (MTA KTI) szervezte. A konferencia keretében tizenöt tanulmányt adtak eló'. A 
tanulmányokhoz a téma egy-egy szakértője korreferátumot tartott. 

A háromnapos előadássorozat Vida Péter (Univesitat Autonoma de Barcelona) A kör-
nyezetétől független közvetítő (A detail-free mediator) című előadásával kezdődött. Ta-
nulmányának fő kérdése az, hogy egy kétszereplős szimultán játék játékosai milyen uni-
verzális mechanizmust találhatnak, amelynek segítségével eljuthatnak a játék tetszőleges 
korreláló egyensúlyához. A szerző által javasolt koordináció három lépésben valósul 
meg. A közvetítő mechanizmuson keresztül zajló kommunikáció első fontos szerepe, 
hogy egyértelművé teszi, mely kimeneteket kívánják a játékosok elkerülni. A közvetített 
kommunikáció véges alkalommal történő ismétlése teszi lehetővé a mechanizmus 
ösztönzéskompatibilitását, mivel a játékosok képesek statisztikai próba alapján eldönteni, 
hogy a másik játékos kívánja-e manipulálni a mechanizmust, és ennek megfelelően hi-
hető fenyegetésekkel élhetnek. A harmadik lépésben a játékosok már direkt módon, a 
közvetítő segítsége nélkül tárgyalnak, és a korábbi üzenetek alapján kiválasztanak egy 
kimenetet, és az ehhez tartozó stratégiákat játsszák. A cikk fő eredménye annak belátása, 
hogy tetszőleges kétszereplős játék minden korreláló egyensúlya megközelíthető az ilyen 
módon definiált kiterjesztett játék egyik e-egyensúlyával. 

Az előadáshoz szakértőként Csorba Gergely (CEU) szólt hozzá, aki elsőként a koordi-
náció úgynevezett külső, egy harmadik szereplő által előírt, valamint belső, a játékosok 
által kialakuló implementálási módjait hasonlította össze. A tanulmányban tárgyalt belső 
koordináció igen komplex mechanizmus megalkotását igényli a játékosok részéről, míg 
külső koordináció esetében a közvetítőnek tökéletesen ismernie kell a játékosok érdekeit, 
azaz kifizetéseit. A két módszer költségei különböző szituációkban eltérők lehetnek, en-
nek alapján kell közöttük dönteni. Szó esett még a kommunikációs mechanizmus kapcso-
latáról az úgynevezett olcsóduma-játékokkal, illetve az aszimmetrikus információ mellet-
ti implementál hatóság lehetőségéről. 

Második előadóként Molnár Krisztina (Universität Pompeu Fabra) ismertette a Sergio 
Santoróval (UPF) közösen készített Optimális monetáris politika, tanuló szereplőkkel 
(Optimal monetary policy when agents are learning) című munkáját. A tanulmány fő 
célja, hogy a korábbi, racionális ügynököket feltételező tanulmányokkal szemben olyan 
modellben vizsgálja az optimális monetáris politika megvalósításának feltételeit, amely-
ben az ügynökök nem racionálisak, hanem várakozásaikat egy adaptív tanulási algorit-
mus alapján alakítják ki. A modell feltevése szerint a központi bank ismeri az ügynökök 
tanulási algoritmusát, és felhasználja ezt a jövőbeli várakozások befolyásolására. Egy 
újkeynesi modell segítségével a szerzők bemutatják, hogy a magánszféra várakozásai 
állandó vagy csökkenő hozadékú tanulással a racionális várakozások mellett létrejövő 
egyensúlyi helyzethez tartanak. Állandó hozadékú tanulás mellett az optimális szabályo-
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zási függvény is állandó, míg csökkenő hozadékú tanulásnál az idő múlásával változik. A 
tanulás és a központi bank jövőbeli várakozásokat befolyásoló képességének feltételezése 
azt eredményezi, hogy az infláció és a kibocsátási rés szinten tartása nemcsak egy adott 
időszakban, hanem az egyes időszakok között is csak egymás rovására változtatható. 
Amennyiben a Philips-görbén keresztül egy költségoldali sokk éri a rendszert, a központi 
bank várakozásokon alapuló válaszfüggvénye erőteljesebb monetáris politikai beavatko-
zást tesz indokolttá az egyensúlyitól eltérő inflációs várakozások esetén, mint azokban az 
esetekben, ahol a központi bank a jövőbeli várakozásokat nem manipulálja. Ezek az 
eredmények azokra az általános esetekre is vonatkoznak, amikor a sokkok és a magán-
szféra várakozásai nem megfigyelhetők a központi bank számára. 

A tanulmányt Valentiny Akos (University of Southampton és MTA KTI) értékelte, aki 
felhívta a figyelmet arra, hogy alaposabb indoklást kíván az a modellfeltevés, hogy a 
központi bank racionális, az ügynökök pedig nem, akárcsak a tanulási modell, amely 
szerint az ügynökök a múltbeli inflációs ráták és nem a központi bank szabályozási függ-
vénye alapján tanulnak. Ajánlotta továbbá a fiskális oldal vizsgálatával foglalkozó tanul-
mányok eredményeinek figyelembevételét is, amelyek szerint az agresszív monetáris 
politika csak passzív fiskális politika mellett lehet eredményes. 

Égert Balázs (Oesterreichische Nationalbank) a Jesus Crespo-Cuaresmával (University 
of Vienna) és Ronald MacDonalddal (University of Glasgow) közösen készített tanulmá-
nyukat adta elő, Nem-lineáris árfolyam dinamika a célzónákban. Göröngyös út a nászút 
felé (Non-linear exchange rate dynamics in target zones: A bumpy road towards a 
honeymoon) címmel. A szerzők a kijelölt sávban tartott árfolyamok nemlineáris és aszim-
metrikus mozgására keresnek bizonyítékot az Európai Monetáris Rendszer (EMS) első 
(1993 utáni) és második árfolyam-mechanizmusának (ERM) időszakában. Az ERM-ben 
részt vevő tagállamokon kívül a vizsgált országok között van Magyarország, Csehország 
és Szlovákia is. A tanulmány címe Krugman [1991] cikkére utal, amely a nászutas hatást 
és a sima átmenet mechanizmusát részeletesen vizsgálja, és bemutatja, hogy az árfolyam 
eloszlása a kijelölt sáv alsó és felső határa között U alakot vesz fel. A modell alapfeltevése, 
hogy a sáv középső paritási értékein a pézügyi hatóságok nem avatkoznak be az árfolya-
mok alakulásába, amelyek véletlen bolyongási folyamatot követnek. A korábbi empirikus 
tanulmányokkal szemben a szerzők egy háromszakaszú SETAR-modellt becsülnek meg, 
amelyben a középső sávban a változó viselkedését egy egységgyökfolyamat jellemzi, a 
hibatagok pedig GARCH (1,1) szerkezetűek. A márka és az euró napi adatai alapján készí-
tett becslések azt mutatják, hogy a vizsgált valuták nagyrésze kettős csúcsú eloszlást mutat, 
amely nemlineáris mozgásra utal. A legtöbb valutánál az is megfigyelhető, hogy árfolyama 
aszimmetrikus módon vagy a kijelölt sáv alsó, vagy felső végének környezetében mozog. 
Ezek az eredmények azt mutatják, hogy az árfolyamok átlagosan visszatérnek a kijelölt 
sávba, bár sok esetben a visszatérés a becsült sáv egyik oldaláról történik csak. 

Értékelésében Darvas Zsolt (Corvinus Egyetem) megkérdőjelezte a modell specifiká-
ciójának helyességét. Kiemelte, hogy a legtöbb valuta esetében nem azonosítható az a 
három szakasz, amelyben a középső véletlen bolyongással, a két szélső pedig stacioner 
folyamattal jellemezhető, és amely az egész SETAR-specifikáció alapjául szolgál. Hang-
súlyozta továbbá, hogy a legtöbb árfolyam mozgását az Európai Monetáris Unióhoz való 
csatlakozás, illetve az egyéb beavatkozások, leértékelések határozták meg. 

Virág Gábor (University of Rochester) Béregyenlőtlenségek egy Burdett-Mortensen-
típusú világban (Wage inequality in a Burdett-Mortensen World) címmel tartott előadást, 
a Lawrence Urennel (University of Melbourne) közösen készített tanulmányuk alapján, 
amelyben a munkások végzettség és szakmai tapasztalat alapján képzett csoportjain belüli 
és az azok között kialakuló beérkülönbségek okait vizsgálják. Modelljük Burdett-Mortensen 
[1998] tanulmányon alapszik, amelynek alapfeltevése, hogy a vállalatok bérstartégiájuk 
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kialakításakor a foglalkoztatni kívánt munkaerő nagysága és a munkaerő segítségével 
termelt profit felosztásának mértéke között döntenek. A szerzők továbbá felteszik, hogy 
a munkerő heterogén, és a magasan képzett munkaerő mind a magas, mind az alacsony 
termelékenységű vállalatoknál dolgozhat, míg az alacsony képzetségű munkaerő csak 
alacsony termelékenységű vállalatoknál talál munkát. A modellből ezután levezetik a 
cégek és munkások folyamatosan definiált típusaira a monoton egyensúly létezésének 
feltételeit, a cégek által kínált és a munkásokhoz jutó béreknek az eloszlását, illetve a 
csoportok közötti és csoporton belüli béregyenlőtlenségek alakulását. Az eredmények azt 
mutatják, hogy a különböző bérstatégiát követő vállalatok a termelékenység változására 
különböző módon reagálnak. Azon vállalatok esetében, amelyek a nyereség nagy részét 
megtartva, csak alacsony szintű foglalkoztatást generálnak, a termelékenységnövekedés 
hatásai nem tükröződnek az általuk kínált bérekben, míg ennek fordítottja igaz a munka-
erő megtartására törekvő cégeknél. Amennyiben a cégek között megfelelő nagyságú a 
termelékenységkülönbség, a magasabb termelékenységű cégek magasabb bérek kínálatá-
val magukhoz vonzzák a jobban képzett munkaerőt. A szakképzettséget felértékelő tech-
nológiai változás a modellben mind a csoportok közti, mind a csoportokon belüli 
béregyenlőtleségeket növeli, az alacsony termelékenységű vállalatokat érintő technológi-
ai változás pedig csökkenti a csoportok közti, valamint a szakképzett munkások csoport-
ján belüli béregyenlőtlenségeket, míg növeli a szakképzetlen munkások csoportján belüli 
béregyenlőtlenséget. Ezek az eredmyének megfelelnek az amerikai béregyenlőtlenséget 
1970-1990 között leíró tendenciáknak is. 

Ábrahám Árpád (University of Rochester) javasolta a modell elméleti kiterjesztését a 
vállalatok kategorizálásának vállalatelméleti megközelítésével, továbbá az eredmények 
robusztusságának vizsgálatát több ország adatainak felhasználásával. Kiemelte annak a 
fontosságát is, hogy az átmenet dinamikáját részletesen tanulmányozzák. 

Kádár Dóra (Univesity of Siena) A felvásárlás éppen csak megtérül? (Do acquireres 
only break-even?) című tanulmányának első változatát ismertette. Azt az irodalomban 
kialakult álláspontot vizsgálja, amely szerint a vállalatok összeolvadásakor a létrejövő új 
vállalat jelentős mértékű nyereséget ér el a tőzsdén oly módon, hogy a felvásárolt vállalat 
nyereséges, míg a fevásárló vállalat veszteséges lesz, vagy maximum befektetésének 
megtérülését éri el. Ezt az eredményt számos eseménytanulmány igazolja, amelyek a 
felvásárlás bejelentését követő rövid időszakban vizsgálják a felvásárolt, a felvásárló és 
az új, közös vállalat részvényeinek árfolyamát. A tanulmány arra keres választ, hogy 
amennyiben a vállalatok nyereségessége a leírtaknak megfelelően változik, egyes vállala-
tok miért vállalják a felvásárló szerepét. A modell felhasználja a működési eredmények 
vizsgálatán alapuló tanulmányok azon eredményét is, hogy az értékteremtő felvásárláso-
kat a tőzsdei szereplők már jóval a felvásárlás előtt valószínűsítik, így a felvásárlással 
létrejövő többlet értékét a részvényárfolyamok már a felvásárlás bejelentése előtt tükrö-
zik. Azok a felvásárlások azonban, amelyek nem teremtenek értéket, nem szerepelnek a 
szereplők várakozásaiban, és így a rövid vizsgálati időszakra vonatkozó eseménytanul-
mányok kizárólag ezeknek a hatásait mérik. Ezért az értékteremtő felvásárlások nyeresé-
gességének vizsgálatához a felvásárlás bejelentését megelőző rendellenesen magas rész-
vényárakat is figyelembe kell venni. 550 olyan amerikai vállalat részvényének a megté-
rülését és a vállalatok más jellemzőit vizsgálva, amelyek 1975-1995 között más vállala-
tot felvásároltak, az eredmények igazolják ezt a hipotézist. 

A tanulmányt Halpern László (CEU és MTA KTI) értékelte, aki kiemelte az irodalom-
ban alkalmazott két kölünböző módszertan közelítésének fontosságát, és hogy a modell-
ben nagy szerepe van a bejelentési szabályok ismeretének. Az eredmények alapján -
amelyek szerint azok a vállalatok vásárolnak fel másokat, amelyeknek nincs saját kuta-
tás-fejlesztésük - javasolta a K + F szerepének továbi vizsgálatát. 
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Ambrus Attila (Harvard) A koalíciós racionalitás elméletei (Theories of coalitional 
rationality) című előadása a nem kooperatív játékokban kialakuló koalíciók racionalitásá-
nak kérdését járta körbe. A probléma összetett, mivel igen nehéz bármely, több döntés-
hozóból álló koalíció döntéshozó mechanizmusát formalizálni. Ambrus Attila egy koráb-
bi munkájában már bemutatta az úgynevezett koalíciós racionalizálhatóság fogalmát, amely 
egy iteratív eljáráson alapul, és minden játékban alkalmazható. (A 2004. évi Nyári Mű-
helyen is egy erre épülő előadást hallhattunk tőle.) Ugyanakkor még ez az eljárás is ad 
hocnak tekinthető abban az értelemben, hogy az nem a döntéshozók vélekedésére és 
viselkedésére vonatkozó alapvető feltevésekből került levezetésre. Az idén bemutatott 
tanulmány ezt a rést tömi be, úgynevezett episztemikus megalapozását adva a koalíciós 
racionalizálhatóságnak. A koalíciós racionalitás csak arra a minimális definícióra épít, 
amely összhangban van az egyéni racionalitáséval, miszerint minden játékos kialakít egy 
vélekedést a többi játékos stratégiáiról, és az ennek megfelelő legjobb választ játssza. 
Ezenfelül már csak azt az egyetlen tulajdonságot használja ki, hogy ha egy koalíció tagjai 
között úgynevezett közös bizonyosság, hogy a játékot a stratégiák egy bizonyos halmazá-
ra korlátozzák, akkor a koalíció tagjai csak olyan stratégiákat választanak, amelyek ezen 
stratégiákra adott legjobb válaszok lehetnek. Ennek alapján definiálható minden koalíció 
legjobbválasz-leképezése, amely tulajdonságai megvizsgálhatók. Az előadó megmutatja, 
hogy minimális feltételek mellett, ezen koalíciós értelemben a racionális leképezések 
halmaza nem üres, és hogy a játékok széles körében az eredményül kapott egyensúly 
megegyezik a koalíciós racionalizálhatóság alkalmazásával kapott kimenettel. 

A tanulmányt Kóczy László (University of Maastricht) értékelte. Számos kérdés merült 
fel azzal kapcsolatban, hogy a koalíciók közös vélekedéseket alakítanak-e ki, illetve ha 
igen, akkor milyen módon. Válaszában Ambrus Attila pontosított, hogy mivel ez a meg-
közelítés úgynevezett nem egyensúly alapú, a játékosok vélekedéseik eltérők lehetnek, a 
kulcsfeltétel ugyanis a játék megfelelő stratégiákra való korlátozása felőli közös bizo-
nyosság. 

Lieli Róbert (University of Texas, Austin) a Graham Elliott-tal készített (UC San Diego) 
Bináris változók előrejelzése (Preditcting binary outcomes) című tanulmányuk eredmé-
nyeit ismertette. A dolgozatban azt a számos tudományterületen - így a közgazdaságtan-
ban is - gyakran felmerülő problémát vizsgálják, hogy adott független változók ismere-
tében miképpen jósolható meg egy bináris függő változó értéke. A javasolt előrejelzési 
(klasszifikációs) módszer egy előre meghatározott hasznosság- vagy költségfüggvényre 
épül és Manski [1975], [1985] maximális pontszám (maximum score) módszerének dön-
téselméleti megalapozását és kiterjesztését adja. A szerzők analitikus úton meghatároz-
zák az eljárás aszimptotikus tulajdonságait, amelyeket más, gyakran használatos módsze-
rekkel - például parametrikus feltételes valószínűségi modellekel (logit, probit) vagy a 
diszkriminanciaanalízissel - is összehasonlítanak. Az eredmények felhasználhatók példá-
ul a különböző programokba való felvételi döntések meghozatalakor is, ahol a jelentke-
zők felvételének „értéke" a döntéshozó számára függ a résztvevőknek a programban 
mutatott sikerétől és más személyes tulajdonságaitól. 

A tanulmányt Kézdi Gábor (CEU és MTA KTI) értékelte, aki kiemelte, hogy a modell 
alapfeltevésének teljesülése esetén, miszerint a modell félrespecifikált, a parametrikus 
becslések kedvezőtlenebb eredményeket hozhatnak, mint a hagyományos nem paramet-
rikus becslések. Ezért indokolt a rugalmas, nem parametrikus módszerek alkalmazásá-
nak vizsgálata. Hangsúlyozta azt is, hogy a lokális közelítés teljesülését nemcsak a függ-
vény egészén kell vizsgálni a hitel kockázatosságának vizsgálatakor, hanem annak min-
den pontjában is. 

Fülöp András (Univesrity of Toronto) A strukturális hitelkockázati modell becslése 
kereskedési zajokkal zavart részvényárfolyamok esetén (Estimating the structural credit 
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risk model when equity prices are contaminated by trading noises) című előadásában a 
Jin-Chuan Duannal (Univesrity of Toronto) közösen készített tanulmányuk eredményeit 
mutatta be. A tanulmány Merton 1974-es strukturális hitelkockázati modelljéhez nyúlik 
vissza, amelynek gyakorlati alkalmazását jelentős mértékben gátolja a vállalati eszközök 
értékének megfigyelhetetlensége. E probléma kiküszöbölésére Duan [1994J bemutatott 
egy eljárást, az úgynevezett átalakított adatokon alapuló maximum likelihood módszert, 
amely kizárólagosan a megfigyelt részvényárfolyamok idősorain alapul. A tanulmány en-
nek az eljárásnak az általánosított formáját vezeti le úgy, hogy megengedi a mikrostruktú-
rából fakadó kereskedési zajok jelenlétét a megfigyelt részvényárfolyamokban. A Dow 
Jones 30 vállalatának, továbbá 100 másik véletlenszerűen kiválasztott vállalatnak a vizs-
gálata azt bizonyítja, hogy a kereskedési zajok figylmen kívül hagyása a vállalat eszköz-
állományi változékonyságának jelentős felülbecsléséhez vezethet. A kidolgozott nemli-
neáris részecskeszűrő (partiele filter) módszer Pitt-Shephard [1999] kisegítő részecske-
szűrő eljárásán, illetve annak a Pitt [2002] által módosított simított változatán alapszik. 

Körösi Gábor (MTA KTI) hozzászólásában felhívta a szerzők figyelmét arra, hogy 
más módszerek is léteznek a kétegyenletes nem lineáris állapotfüggvények leírására, így 
az alkalmazott módszer választása alaposabb indoklást igényel, akárcsak a kereskedési 
zajokat tartalmazó paraméter és a hibatagok normális eloszlásának, illetve a kockázat 
konstans mértékének feltételezése. Kiemelte azt is, hogy nap végén mért árfolyamok 
esetén a mérési zaj nem feltétlenül autokorrelált. 

Ábrahám Árpád Endogén kereskedelmi korlátok tökéletlen eszközpiacok esetén 
(Endogeneous trading constraints with incomplete asset markets) címmel tartott előadást, 
Eva Carceles-Povedával (SUNY at Stony Brook) közösen készített tanulmányuk alapján. 
A kereskedelmi korlátok jellemzésére egy végtelen időhorizontú tökéletlen piaci modellt 
vezetnek be, amely egyrészről lehetővé teszi a tőkefelhalmozást, másrészről feltételezi, 
hogy a háztartásoknak két típusa létezik, amelyek egymás között fizikai tőkejószágokkal 
kereskedhetnek. A háztatások bármelyik időperiódusban felbonthatják kereskedelmi 
megállapodásaikat, és megtagadhatják a kölcsön visszafizetését. Ennek következménye-
ként eszközeiket elveszítik, és a jövőbeli tranzakciókban nem vehetnek részt. Ezek a 
feltevések lehetővé teszik a hitelkorlátok endogenizálását. A modell segítségével a szer-
zők bemutatják, hogy kompetitív pénzügyi közvetítő szektor fennállása esetén a visszafi-
zetés megtagadása nem vezet szimmetrikus egyensúlyi állapothoz. A belső kereskedési 
korlátokat ezért egy olyan nullától eltérő nagyságú szinten választják meg, amely mellett 
a háztartások közömbösek a kölcsönök visszafizetése, illetve vissza nem fizetése mellett. 
A gyakorlatban ez azt jelenti, hogy a háztartások éves munkajövedelmük 22-63 százalé-
kát vehetik fel kölcsönként. A belső korlátok bármilyen szintű jövedelmi vagy technoló-
giai sokk esetén lazábbak lesznek, ahogy az aggregált tőkeállomány szintje nő. A szerzők 
azt is vizsgálják, hogy az egyensúlyi helyzet hogyan változik tökéletes piacok és tőkefel-
halmozás feltételezésével, illetve a korlátok nulla szinten való rögzítése esetén. 

Hozzászólásában Kónya István (MNB) javasolta, hogy a költségkorlát egyediségét, 
illetve a több egyensúlyi helyzet kialakulását részletesebben fejtsék ki a tanulmányban. 
Felmerült az a is, hogy az eredmények bemutatásakor jobban ki kellene emelni a kutatás 
érdekes eredményeit. 

Kocsis Viktória (Tilburg Institute) A hálózatok közötti aszimmetria hatása a mobilszol-
gáltatók végződtetési díjára* (Network asymmetries and access pricing in cellular 
telecommunications) című előadásnak központi témája a mobiltávközlési piac, amely 
korábban mind hazánkban, mind más országokban monopóliumként működő üzletág volt, 

* E tanulmány magyar nyelvű változatát lásd folyóiratunk ez évi július-augusztusi számában. 
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mára azonban részben szabályozott oligopolpiaeeá vált. A szekvenciális belépés következ-
ménye, hogy a piaci szereplőknek részesedése különböző, valamint hogy a szabályozás 
alapját képező úgynevezett végződtetési díjak (egypercnyi más hálózatban végződő hívás 
után a másik szolgáltatónak fizetendő díj) is különböznek szolgáltatónként. A kérdés tehát 
az, hogy a végződtetési díjaknak milyen hatása van a piaci viszonyokra, illetve amennyiben 
szabályozás hatálya alá esnek, mi legyen annak az optimális mértéke. A cikk alapmodellje 
a horizontális differenciálás elvére épül aszimmetrikus költségek és fogyasztói hűség 
megengedése mellett. Fő eredménye annak megmutatása, hogy sem a vállalatok egyen-
súlyi profitja, sem a fogyasztók jóléte nem független a végződtetési díjtól. Az egyensúly 
ugyan nem határozható meg zárt alakban, de mindig létezik, ha a végződtetési haszon-
kulcs kicsi, és a szolgáltatások gyenge helyettesítői egymásnak. így szimulációk segítsé-
gével numerikus eredmények is előállíthatók. Éretlen piacokon, vagyis jelentős költség-
aszimmetria esetén szélsőséges esetben a magasabb költségű (úgynevezett belépő) válla-
lat kiszorítható a piacról, ugyanakkor minél érettebb a piac, annál jobb helyzetbe kerül a 
belépő. Ebben az esetben a belépő számára megengedett negatív végződési haszonkulcs 
kedvez az iparágnak, a fogyasztók számára viszont a pozitív végződési haszonkulcs len-
ne az ideális. Érett piacokon viszont a fogyasztóknak a negatív végződési haszonkulcs az 
optimális, és ez megegyezik a vállalatok érdekével is. 

Lőrincz Szabolcs (University of Toulouse) A ragaszkodás hatásai egy dinamikus diszk-
rét választási modellben - kis számítógépszerverek esetére alkalmazva (Persistence effects 
in a dynamic discrete chioce model. Application to low-end computer servers) című ta-
nulmányát mutatta be. A ragaszkodás abból ered a modellben, hogy a vizsgált tartós 
fogyasztási cikkek általában kevés változatban kaphatók, amelyek mindegyike speciális 
tudást, karbantartást és frissítést igényel. Ezért amikor a termékek között választ a fo-
gyasztó, figyelembe veszi az egyik termékről a másikra való átállásnak a költségeit is. Ez 
azt jelenti, hogy maga a technológia támogatja a meglevő termékekhez való ragaszko-
dást. A modell a hagyományos megállási problémát (stopping problem) a frissítés prob-
lémájával együttesen vizsgálja, egy egyszerűsített dinamikus beágyazott (nested) logit 
modell segítségével. A felhasználói oldalhoz közeli, kis komputerszerverek esetében a 
termékváltozatokat a különböző operációs rendszerek képviselik, a fogyasztó pedig a 
rendszer üzemeltetője, fejlesztője. Ezért számára nemcsak az egyes termékek jövőben 
várható fejlődése fontos, hanem az egész hálózat fejlesztésének lehetősége is. A fogyasz-
tó részéről ez egy sokkal előretekintőbb viselkedés, mint az egyszerű optimális megállási 
probléma esetében. A paraméterek kalibrálásával kapott eredmények azt igazolják, hogy 
a ragaszkodásnak fontos szerepe van a termékek iránti kereslet kialakításában. 

A tanulmány értékelését Lieli Róbert végezte el, aki felhívta a figyelmet arra, hogy 
eredmények között sok a nem szignifikáns változó, amelyek - különös tekintettel az ár 
inszignifikanciájára - kétségeket ébresztenek az eredmények megbízhatóságára vonatko-
zóan. Kiemelte azt is, hogy a szerverek jövőbeli fejlődése potenciálisan endogén változó 
a modellben, illetve hogy az a feltevés, hogy a szerverek endogén módon meghatározott 
elromlása gyakorlatilag a fogyasztó agymosását jelenti, nem túl realisztikus. 

Kóczy László cikkének kiinduló szituációja egy szerződés, amelyet minden félnek ér-
dekében állna megkötni, de az eredmény elosztását illetően megoszlanak a vélemények. 
Ennek következtében egyes felek megakadályozhatják a szerződés megkötését, ami hát-
ráltathatja a tárgyalások gyors vagy akár eredményes lebonyolítását. A két fő kérdés az, 
hogy egy kooperatív játékban hány blokkolásra van szükség ahhoz, hogy a felek eljussa-
nak egy magbeli kimenethez, illetve hogy létezik-e egy egyszerű eljárás, ami ezt lehetővé 
teszi. A szerző megmutatja, hogy minden kooperatív játékban létezik egy véges felső 
határ annak az úgynevezett imputációs útnak a hosszára, amely a blokkoló koalíciók 
ellenjavaslataiból áll, és amelynek végén (tetszőleges kezdeti eloszlásból indulva) eljutha-



704 Tudományos tájékoztató 704 

tünk a magbeli allokációig. Praktikusan mindez azt jelenti, hogy minden elosztásról szóló 
vitának adhatunk egy végső határidőt, és ennek a felső határnak az ismeretében meghatá-
rozhatjuk a vita maximális költségeit is. A bizonyítás szerkesztése során a szerző rámutat 
arra, hogyan érhetők tetten „egyszerűen" a szükségtelen lépések ebben a primitív rekurzív 
algoritmusban, amellyel kivághatok az előre nem vivő „körbeforgások". A szerző jelezte 
azt is, hogy a cikk csak az eljárás végességét bizonyítja be az adott eljárás alkalmazásá-
val, de igen valószínű, hogy a felső korlát még tovább csökkenthető. 

Értékelésében Szeidl Adám (University of California, Berkeley) egy intuitív levezetést 
mutatott be a tanulmány formális eredményeihez. Az előadást követő vitában felmerült, 
hogy a felső határ függ-e a játék bizonyos jellegzetességeitől, aminek alapján például 
megmondható lenne, hogy mely viták tartanak jellemzően tovább. Ezek az eredmények 
ellenőrizhetők is lehetnének például a nemzetközi tárgyalások eredményein. 

Madarász Kristóf (Berkeley) Az érdekellentét feltárása (Disclosure ofconflict of inte-
rest) című cikkét a következő klasszikus „elfogult tanácsadó" szituáció motiválja. Egy 
informált szakértő tanácsot ad egy nem informált megbízó számára bármilyen ismeret-
len paraméterről, amelynek ismeretében valamilyen döntést hoz. A tanácsadó azonban 
nem semleges a végeredményt illetően, és érdekei nem esnek egybe a megbízóéval. 
Továbbá csak ő rendelkezik információval arról, hogy érdekeik mennyire térnek el 
egymástól. A modell két fő kérdése, hogy az érdekkonfliktus meglétének ellenére a 
megbízó kaphat-e olyan információt a tanácsadótól, ami javítja döntésének hatékonysá-
gát, illetve hogy érdekében áll-e a tanácsadónak az érdekkonfliktus nagyságának és irá-
nyának (például hogy a tanácsadó kisebb vagy nagyobb részvényárfolyamot szeretne) 
feltárása. Crawford-Sobel [1982] klasszikus modelljében már bemutatta, hogy bár precíz 
kommunikáció nem lehetséges, mivel a tanácsadó ösztönzöttsége egyértelmű a félreveze-
tésre, a csak félig meghatározott irányvonalakat kijelölő tanácsok (úgynevezett zajos 
olcsó duma) lehetőséget adnak hihető információk közlésére. Madarász Kristóf ezt az 
alapmodellt terjeszti ki az érdekkonfliktus pontos természetével kapcsolatos bizonytalan-
sággal, és azt találja, hogy amennyiben a tanácsadó ösztönzöttsége nagy a félrevezetésre, 
akkor ez minden esetben precízebb kommunikációhoz vezet. A cikk másik fontos ered-
ménye, hogy ha nagy a játékosok közötti érdekkonfliktus, akkor az érdekkonfliktus felőli 
bizonytalanság felfedése csökkenti a játékosok jólétét. 

Hozzászólásában Ambrus Attila kiemelte, hogy a cikkben megfogalmazott alapgondo-
latok általánosabb érvényűnek tűnnek többdimenziós érdekkonfliktusok esetére is, ugyan-
akkor érdemes lenne utánajárni, hogy a vizsgált egyensúlyok a játék egyedüli egyensú-
lyai-e. Megfontolandó, hogy ismételt játékban hogyan változnak ezek az eredmények, 
mivel kezdetben a bizonytalanság ugyan javít a játékosok helyzetén, de ez későbbi peri-
ódusokban változhat, mert az üzenetek által a tanácsadó egyre többet árul el az érdek-
konfliktusról. A tanácsadónak érdekében állhat tehát valamilyen reputációt fenntartania, 
ami csökkenti a mutatott érdekkonfliktust. 

Kónya István Gazdasági fejlődés, árfolyamok és a kereskedelem szerkezete (Economic 
development, exchange rates and the structure of trade) című tanulmányának első válto-
zatát mutatta be. A tanulmány arra a kérdésre keresi a választ, hogy a hazai árak milyen 
mértékben reagálnak az árfolyamok változására, mekkora az árfolyamváltozás áttételi 
hatása. Az irodalom szerint az árfolyamváltozás hatása a hazai árakra nagyobb a kevésbé 
fejlett országokban, abból fakadóan, hogy kereskedelmükben nagyobb a differenciált 
termékek súlya, illetve árazási viselkedésük is eltérő a fejlett országokétól. A modell 
Helpman-Krugman [1985] nemzetközti kereskedelmi modelljén alapul, két szektort, 
oligolpolikusan működő piacot és a pénznek hasznossági értéket (money in the utility) 
feltételezve. Az országok fejlődése során eleinte sok kis vállalat termel homogén termé-
keket, majd egyre differenciáltabb termékeket állítanak elő, piaci erőfölénnyel rendelke-
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ző vállalatok által. A kisvállalatoknál a hazai árak szinte tökéletesen reagálnak az árfo-
lyam változására, mert számukra az ár adott. Az oligopolikus vállalatok azonban befo-
lyásolni tudják az árak alakulását, így rövid távon az átviteli hatást mérsékelni tudják. Az 
eredmények igazolják, hogy a hazai árak a nominális árfolyam változására fokozatosan 
reagálnak, a kevésbé fejlett országokban gyorsabban, és hogy az átviteli hatást leginkább 
a külkereskedelem összetétele határozza meg. 

Korén Miklós (Harvard és MTA KTI) értékelésében megkérdőjelezte a dinamikus modell 
alkalmazásának szükségességét a probléma vizsgálatára. Fenntartásait fejtette ki azzal a 
feltevéssel kapcsolatban is, hogy a kereskedelem szerkezetét nem homotetikus preferen-
ciák határozzák meg. 

A Nyári Műhelyt előadásával Korén Miklós zárta, melyben a Halpern Lászlóval és 
Szeidl Ádámmal közösen készített, Import és termelékenység (Imports and productivity) 
című tanulmányt mutatta be. A szerzőhármas a vállalatok importja és termelékenysége 
közti összefüggést vizsgálja egy több mint 2000 magyar exportáló vállalatból álló panel 
termékszintű importadatain adatain, 1992 és 2001 között. Az előzetes vizsgálatok szá-
mos egyszerűsített tényt tárnak fel a vállatok importja, mérete, tulajdonosi szerkezete és 
növekedése között. A becsléseket egy olyan termelésifüggvény-alapú modell segítségé-
vel végezték el, amely lehetővé teszi hogy mind a felhasznált inputok száma, mind minő-
sége befolyásolhassa a vállalt termelékenységét. A modellben heterogén cégek döntenek 
arról, hogy az egyes inputokat belföldről vagy külföldről szerezzék-e be. Az importált 
inputok nagyobb termelékenységet eredményeznek, mert egyrészt nem tökéletesen he-
lyettesítő változatai a hazai inputoknak, másrészt jobb minőségűek azoknál. A szerzők a 
modellből olyan termelési függvényt vezetnek le, amelyben a teljestényező-termelékeny-
ség (TFP), az importált inputok arányától függ. A termelési függvény becsléséhez Olley-
Pakes [1996] módszerének kiterjesztését használják arra az esetre, ha az importált termé-
kek száma szintén állapotváltozó. Az eredmények szerint az importfelhasználás statiszti-
kailag és közgazdaságilag is szignifikáns pozitív hatást gyakorol a termelékenységre. 
Egy olyan cég, amely a közbenső felhasznált termékek 60 százalékát importálja, 50-100 
százalékkal termelékenyebb, mint az a vállalat, amely csak hazai termékeket használ. Az 
1990-es évek aggregált TFP-növekedésének 30 százaléka az importnövekedésnek tudha-
tó be. E hatás körülbelül 50 százaléka abból származik, hogy az átlagos cég növelte 
importfelhasználását, míg a maradék 50 százalék abból, hogy a tőke és a munka az 
importáló cégekhez áramlik. 

A tanulmányt Benczúr Péter (MNB) értékelte, aki javasolta a relatív árak szerepének 
alaposabb vizsgálatát, és kiemelte a változók megfelelő meghatározásának fontosságát. 
Az eredmények a tőkeállományra vonatkozó együtthatók alacsony értékét mutatják, ami 
arra enged következtetni, hogy a berendezések mérlegben szereplő értéke alapján számí-
tott tőkeállomány nem tükrözi megfelelően a tőke értékét. Felhívta a figyelmet arra is, 
hogy az alkalmazott Olley-Pakes-eljárás esetében a monotonitás ellenőrzése szükséges. 
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A hazai agrárökonómiai kutatás 
a nemzetközi kihívások tükrében 

A g r á r g a z d a s á g , v idékfej lesztés és a g r á r i n f o r m a t i k a (AVA). 
Debreceni Egye tem A g r á r t u d o m á n y i C e n t r u m , A g r á r g a z d a s á g i és 

Vidékfej lesz tés i K a r , Debrecen , 2005. ápr i l i s 8 . 

A második alkalommal megrendezett AVA-konferencia egyik kiemelt témája a hazai 
agrárökonómiai kutatások helyzetének az áttekintése volt. A széles körű érdeklődés mel-
lett tartott rendezvényen a fő vitapontok a következők voltak: 1. az agrárökonómia helye 
és szerepe a tudományos életben, 2. az agrárökonómia módszertani eszköztára, 3. az 
agrárökonómiai kutatások nemzetközi publikációs gyakorlata és követelményei. 

1. Az első témakörben a vitaindító előadást Szabó Gábor (Debreceni Egyetem) tartotta 
Az agrár-közgazdaságtan szintézise az egyesült államokbeli kollégák szemszögéből cím-
mel. Rövid áttekintést adott a Bruce L. Gardner és Gordon C. Rausser szerkesztésében 
megjelent, túlnyomórészt egyesült államokbeli szerzők által írt, négykötetes agrár-köz-
gazdaságtani kézikönyvről (Gardner-Rausser [2001-2002], Az előadó többek között ér-
telmezte azt a könyvbeli felfogást, hogy az agrárökonómiának öt alapvető jellegzetessé-
ge van, amelyek megkülönböztetik elemzési rendszerét a közgazdaságtan egészétől: 

- tendencia arra, hogy a gazdaságtant és a gazdasági elemzést egy nagyobb, összefüg-
gő társadalmi-természeti rendszer részének tekintsék, 

- az integrált gazdasági és tudományos modellezés, 
- az idő és a tér a kiemelt szerepe a gazdasági jelenségek megértésében, 
- a termelési tényezők és a gazdasági szereplők rugalmasságának, illetve rugalmatlan-

ságának a vizsgálata, 
- az intézmények jelentőségének a hangsúlyozása. 
A kézikönyvben Gardner-Rausser [2001-2002] szerint az agrárökonómia jövője a 

közgazdaságtan és a mezőgazdaság jövőjétől függ, a szakmát olyan agrárközgazdászok 
tudják csak megőrizni, akik rendelkeznek termelési, marketing-, táplálkozási, a termé-
szeti erőforrásokra, a környezetre és a mezőgazdasági háztartásokra vonatkozó ismere-
tekkel, a korszerű közgazdasági eszköztár egyidejű birtoklása mellett. 

Hajdú Istvánné és Lakner Zoltán (Budapesti Corvinus Egyetem) felkért hozzászólók-
ként Ellentmondások és dilemmák a magyar agrár-közgazdasági kutatásban című elő-
adással kapcsolódtak. Rámutattak arra, hogy a felsőoktatásban a tartalmi modernizáció 
helyett mind bonyolultabb rendszerek jöttek létre, amelyek a hallgatói létszám robbanás-
szerű emelkedésével párosulva, jelentős oktatói kapacitásokat kötnek le, illetve vonnak el a 
kutatástól. Komoly problémának tartják, hogy a felsőoktatásban folyó kutatómunkát az 
elmúlt évtizedekben egyik magyar kormány sem tekintette stratégiai jelentőségűnek. A 
kutatások formálissá válásának idején a tudományos fórumok is kiüresednek. A szerve-
zeti, a személyi és az infrastrukturális feltételek romlásával az elsekélyesedő kutatások 
egyre kevesebb kiemelkedő képességű fiatal számára jelentenek önmegvalósítási lehető-
séget. Az előrelépést a hallgatói tehetséggondozás felkarolásában és az egyes tudomá-
nyos műhelyek közötti szorosabb együttműködésben látják. 

Úrfi Péter (Veszprémi Egyetem) felkért hozzászólóként megállapította, hogy „a Ma-
gyarországon művelt agrárökonómiai kutatás holtágként válik el a nemzetközi fősodor-
tól, belterjes világ". Mindez egyrészt az agrárium nemzetgazdasági szerepének csökké-
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nésével, másrészt azzal magyarázható, hogy a tömegoktatás révén túlterhelt oktatók nem 
tudnak érdemi kutatási tevékenységgel foglalkozni. Súlyos problémának tartja, hogy a 
vezető oktatók jelentős része kivonult az oktatásból. Úrfi részletesen elemezte továbbá a 
tudományszakon belüli publikációs kényszerből adódó anomáliákat. 

2. A (Az agrárökonómia módszertani eszköztára) témakör bevezető előadását Mate-
matikai módszerek agrárgazdasági alkalmazása és hazai oktatása címmel Mészáros Sán-
dor (Agrárgazdasági Kutató és Informatikai Intézet) tartotta. Utalt arra, hogy a Gardner-
/tawss^r-kézikönyvben kettős követelményt támasztanak az agrár-közgazdasági diszciplí-
na kutatási kultúrája elé: magas szintű ökonómiai kutatást és gyakorlati hasznosságot. 
Mészáros egyértelműen leszögezte, hogy a magas szintű ökonómiai kutatás nem nélkü-
lözheti a matematikai módszereket, illetve modelleket. Idézi Davis [2004]-t: „Az ökonó-
mia nyelve a modellek nyelve ... a közgazdászok a modellek nyelvén gondolkodnak és 
kommunikálnak." Utalt arra, hogy régebben a gazdaság-matematikai módszereket össze-
foglaló néven „kvantitatív módszerekként" is emlegették, mára azonban ez az elnevezés 
félreérthetővé vált, mivel a mérés, számszerűsítés (kvantifikálás) mellett a modellek más 
funkciói is előtérbe kerültek (a gazdasági elméletek/hipotézisek tesztelése, a bonyolult 
rendszerek működésének a megértése, a tudományos eredmények kommunikációja). 
Mészáros kifejti, hogy megoldást kell találni a matematikai módszerek integrálására az 
agrárgazdasági kutatásokba és tananyagokba. Nem tartható, hogy a kutatások elsősorban 
a verbális-empirikus megközelítésűek. Természetesen más oldalról pedig ügyelni kell a 
modelleredmények túlértékelésének a veszélyeire is, hiszen az agrárközgazdászok túlzott 
specializációja „modellcsőlátáshoz" vezethet. Mészáros megállapítja, hogy míg külföl-
dön a matematikai - különösen az ökonometriai - módszerek alkalmazásának mértéke 
rendkívül magas, a magyar agrár-gazdaságtani kutatásokra ez nem jellemező (a hazai 
kiadású Studies in Agricultural Economicsban (AKII-MTA) a cikkeknek csak 33 száza-
léka jelenik meg matematikai módszer alkalmazásával). 

Berde Csaba (Debreceni Egyetem) felkért hozzászólóként A vezetés funkcionális vizs-
gálatának módszertani kérdései az agrárgazdaságban címmel fejtette ki gondolatait. A gaz-
dálkodás- és szervezéstudományok agrárgazdasági adaptációjának szemléletes példája a 
vezetési kérdések kutatására kidolgozott program, amelynek keretében az élelmiszer-
gazdasági vállalati menedzsment funkcionális vizsgálata három témakörben - szervezet-
menedzsment, emberi erőforrás menedzsment és folyamatmenedzsment - folyik. A Berde 
által alkalmazott vizsgálati módszer moduláris szerkezetű, az egyes modulok az említett 
három kutatási téma részét képezik. A különböző témák és résztémák olyan struktúrában 
helyezkednek el, amelyek horizontálisan és vertikálisan is bővíthetők, illetve szűkíthe-
tők. Az egységes módszertani keret lehetőséget teremt az agrárgazdasági folyamatok 
speciális vezetési problémáinak átfogó és összehangolt kutatására. 

Vizdák Károly (Tessedik Sámuel Főiskola) ugyancsak felkért hozzászólóként Az ag-
rárökonómiai kutatások néhány metodológiai aspektusa című előadásával kapcsolódott 
be a szekció munkájába. Az előadó áttekintette azokat az általános kutatás módszertani 
szempontokat, amelyeket az agrárökonómiai kutatások során is követni célszerű. 

3. A konferencia harmadik - Az agrárökonómiai kutatások nemzetközi publikációs 
gyakorlata és követelményei című - témakörének vitaindító előadását A hazai agrár-
közgazdaságtan teljesítménye a hazai és a nemzetközi publikációk tükrében címmel Fertő 
Imre (az MTA Közgazdaságtudományi Intézete) és Podruzsik Szilárd (Budapesti Corvinus 
Egyetem) jegyezte. A szerzők szerint „mind ez idáig nem készült átfogó elemzés a hazai 
agrár-közgazdaságtan publikációs teljesítményéről". A tanulmány célja ezért, hogy „rész-
ben pótolva ezt a hiányosságot, megvizsgálja a magyar agrár-közgazdaságtan teljesítmé-
nyét 1990 és 2004 között a legfontosabb hazai és nemzetközi folyóiratokban", kiemelt 
figyelmet fordítva az MTA doktorai, valamint az MTA agrár-közgazdasági bizottság 
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tagjai teljesítményének vizsgálatára. A szerzők az általuk legfontosabbnak tartott hazai 
közgazdasági folyóiratokban (Közgazdasági Szemle, Külgazdaság, Statisztikai Szemle, 
Szigma) megjelent cikkeket áttekintve megállapították, hogy az agrár-közgazdasági cik-
kek aránya a vizsgált időszakban alacsony, általában tíz százalék alatt volt. Az egy szer-
zőre jutó cikkek átlaga 2,1 volt, jelentős szóródás mellett. Mindössze a szerzők 16 száza-
léka publikált legalább két folyóiratban a vizsgált négy közül. A következőkben az Econlit, 
illetve az SSCI adatbázis alapján a hazai agrár-közgazdaságtan legmagasabb presztízsű 
tagjainak a publikációs teljesítményét, továbbá a publikációikra való hivatkozásokat (SSCI 
impact) vizsgálták. Arra a következtetésre jutottak, hogy a magyar agrárközgazdászok 
publikációi nem tudnak kitörni a speciálisan agrárgazdasági körből, nevezetesen teljesít-
ményük elsősorban a Gazdálkodás című folyóiratra korlátozódik. A nemzetközi folyóirato-
kat tekintve - mint írják - a kép még lesújtóbb, mert a külföldi publikációs részvétel a hazai 
agrárközgazdászok körében inkább kivételnek számít. Felmérésük szerint Csáki Csabán 
kívül nincs nemzetközi hírű agrárközgazdász „a hazai agrárközgazdászok krémjének" te-
kintett mintában. A kedvezőtlen helyzet okait vizsgálva, a szerzők egyebek között arra 
mutatnak rá, hogy sokan a múltban gyökerező felfogás miatt úgy vélik, „különleges isme-
retelméleti és módszertani státusra tarthatnak igényt, amely különbözik a nemzetközi iro-
dalomban működő érvényességi kritériumoktól." A fiatal agrárközgazdász nemzedék nem 
élt a 90-es években megnyílt PhD-fokozatszerzési és külföldiösztöndíj-lehetőségekkel. A 
felsőoktatás tömegesedésének következményeképpen pedig a graduális képzés a doktori 
képzésbe csúszott át, ahol nincs lehetőség és idő a nemzetközi standardoknak megfelelő 
tananyag átadására, illetve elsajátítására. A szerzők a legfőbb kitörési pontot a doktor-
képzés (PhD-képzés) gyökeres megreformálásban látják (1. a doktori iskolák szorosabb 
együttműködése révén közös, a nyugat-európai követelményekkel kompatibilis alapkur-
zusokat - mikroökonómia, többváltozós statisztika, ökonometria - kellene tartani, 2. a 
PhD-hallgatók kutatómunkájának előrehaladását rendszeresen figyelemmel kell kísérni, 
3. az egy témavezetőre jutó hallgatók számát célszerű korlátozni, 4. minél többen jó 
nevű külföldi egyetemen szerezzenek PhD-fokozatot). 

A Fertő-Podruzsik-szerzőpáros előadásához felkért hozzászólóként kapcsolódott Pakurár 
Miklós (Debreceni Egyetem) az Agrárökonómiai kutatások nemzetközi folyóiratokban című 
dolgozatával. A szerző a hangsúlyt a téma kiválasztására, a mondanivaló kifejtésére, vala-
mint a publikáció benyújtásának és elfogadásának a körülményeire helyezte. 

A bevezető előadások és a felkért hozzászólók után számos hozzászólás hangzott el. 
Fehér Alajos (Debreceni Egyetem) egyetértett a Fertő-Podruzsik-szerzőpárossal ab-

ban, hogy kevés fiatal agrárközgazdász vett részt külföldi képzésben, de a kedvezőtlen 
publikációs képben az is megjelenik, hogy „alacsony a nemzetközi projektekben való 
részvételi arány", és kevesen vállalkoznak nemzetközi összehasonlító vizsgálatokra. Szabó 
Gábor előadásához kapcsolódva egyetértett azzal, hogy az agrár-közgazdaságtan jövője a 
közgazdaságtan és a mezőgazdaságtan jövőjétől függ. Sürgette a paradigma- és modell-
váltást a mezőgazdaságban, különös tekintettel a 2007-2013 közötti EU tervezési idő-
szakra. Ezzel kapcsolatosan felvetett egy 21. század első falukutatása című program 
beindításának a lehetőségét, továbbá a nem árujellegű közszolgáltatások számbavétel-
ének és értékelésének több tudományszak összefogásával történő vizsgálatát. 

Lehota József (Szent István Egyetem) többek között úgy vélte, hogy ha a magyar 
agrár-közgazdaságtani kutatások jelenlegi fő áramát és a nemzetközi főáramot tekintjük, 
„kismértékű" fáziskésésnek lehetünk tanúi. A fáziskésést részben indokoltnak tartotta a 
gazdasági átmenet okozta nehézségek miatt. Úgy vélte, hogy ennek ellenére mind a 
makro-, mind pedig a mikroszintű agrárökonómiai kutatások terén - ha mozaikszerűen 
is, de - születettek a nemzetközi főáramba tartozó eredmények. 

Szabó G. Gábor (az MTA Közgazdaságtudományi Intézete) véleménye a szekció mind-
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három fő témakörét érinti. 1. Az agrárökonómia fejlődéséért a doktorképzésben előtérbe 
kell állítani az úgynevezett szendvicsképzést, a külföldi egyetemekkel való kooperáció 
révén; 2. mindig a témának s a hozzáférhető adatok mennyiségének és milyenségének 
kell meghatároznia a szükséges módszertant; 3. a nemzetközi publikációk szempontjából 
meghatározó az aktualitás, a magas szintű angol nyelvtudás, a megfelelő szakirodalmi 
tájékozottság, a hipotézisek megfogalmazása, a célszerűen megválasztott módszerek és a 
jövőre vonatkozó iránymutatás. 

Forgács Csaba (Budapesti Corvinus Egyetem) abból indult ki, hogy alapvetően fontos 
a jó diagnózis: „a rendszerváltás előtti tudás nagyon leértékelődött. ... az új generáció 
akkor lesz sikeres, ha a megfelelő módszertani és elméleti alapozást megkapja". Egyetér-
tett Mészáros Sándorral abban, hogy „a közgazdászok nyelve a modellezés", továbbá 
támogatta Fertő Imre és mások arra vonatkozó felvetését, hogy a doktori iskolák számára 
legyen valamilyen közös minimumkövetelmény, amelyet minden PhD-hallgatónak el kell 
sajátítania. A Szabó Gábor által ismertetett könyvet értékesnek tartja, de megemlítette, 
hogy erősen amerikai ízű, továbbá vannak hiányosságai is (például a mezőgazdaság mul-
tifunkcionális jellegét a könyv nem tárgyalja). Mind szakmai, mind pedig a pénzügyi 
források oldaláról felhívta a figyelmet a kelet-nyugati kutatási hálózatok fontosságára. 
Megemlítette, hogy az agrár-közgazdaságtan a nyugati országokban is nagy kihívás előtt 
áll, s a közelmúlt nemzetközi konferenciái alapján elmondható, hogy világszerte erőtel-
jes generációváltás zajlott le. Felhívta a figyelmet a nemzetközi érdeklődés középpontjá-
ba került olyan új kutatási témákra, mint a társadalmi tőke (social capital) vagy a piacok 
újraszabályozása (regoverning markets). Végül vitatta azt a véleményt, mely szerint a 
mezőgazdaság gyengébb ágazati teljesítményének determinálnia kellene az agrárökonó-
mia tudományos teljesítményét. 

Nemessályi Zsolt (Debreceni Egyetem) Szabó Gábor és Úrfi Péter előadásához kapcso-
lódva felvetette: a doktorképzés szempontjából komoly problémát jelent, hogy az agrár-
ökonómia mint tudományág nem létezik. Véleménye szerint arra kell törekedni, hogy az 
agrárökonómiát a szakma fogadtassa el önálló tudományágként, „mert amíg ezt nem tesszük 
meg, addig a doktorképzésben ... az agrárökonómiai területen tudományos szempontból 
nem lesz rend". A szekcióülés harmadik kiemelt témakörével kapcsolatosan úgy vélte, 
hogy a kutatás és ennek során a publikációs tevékenység csak az egyik szempont az egyén 
tudományos megítélésénél. A tudományos utánpótlás nevelése, a doktorképzés s egyáltalán 
a tudományszervezési tevékenység „rendkívül időrabló és fontos tevékenység", s mint 
ilyen, az egyén tudományos teljesítményének megítélésnél feltétlenül figyelembe veendő. 

Mészáros Sándor (AKI) a Fertő-Podruzsik-szerzőpáros anyagával kapcsolatosan meg-
jegyezte, hogy mezőgazdaságunk jelenlegi állapotát ismerve, nem reális, hogy a hazai 
agrárgazdasági tudományt a világ élvonalába várjuk. Az összehasonlításokat a hasonló 
fejlettségű országokkal, például az EU-10-ekkel kellett volna megtenni. A nemzetközi 
publikációk fogalma jóval szélesebb, mintsem azt a folyóiratcikkekre lehetne korlátozni. 
(A könyvekre és a könyvrészletekre például nem terjedt ki a szerzők figyelme.) Úgy 
ítélte meg, hogy a szerzőpáros által használt adatbázis mind nyelvi szempontból (angol-
nyelv-centrikus), mind pedig területileg (Amerika-centrikus) torzít. Javaslatként felve-
tette egy önálló európai szakirodalmi bázis létrehozását, amelyben helye lenne a magyar 
nyelvű publikációknak is. Végül megjegyezte, hogy a hazai agrárközgazdászok körében 
több figyelmet érdemelne a hivatkozási etika. 

Székely Csaba (Szent István Egyetem) szerint a tudomány területén is létezik méretöko-
nómia, amit egy kis országnak többé-kevésbé tudomásul kell vennie. A hazai hátrányok 
közé sorolta a kellő belföldi és nemzetközi mobilitás hiányát. Az agrár-közgazdaságtan-
nak nagy figyelmet kell fordítania a közgazdaságtanbeli változásokra, a közgazdaságtu-
domány elméleti és módszertani eredményeinek az agrárterületen történő adaptációjára. 
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Borsos János (Debreceni Egyetem) úgy vélte, hogy az elhangzottaknál azért kevésbé 
drámai a helyzet. Számos olyan tanulmányt, doktori értekezést ismer, amelyek kitűnő 
szakmai teljesítményt tükröznek, noha nem kaptak nemzetközi publicitást. A maga ré-
széről az alapvető problémát abban látja, hogy az agrárökonómusok túlságosan is az 
elméletre helyezik a hangsúlyt. Hiányolta a gyakorlati szakemberek részvételét a szekci-
óban, továbbá az olyan tudományos műhelyeket, amelyek a hivatalos gazdaságpolitiká-
val szemben alternatív megoldásokat javasolnának. Kifogásolta az egyetemi tanári kine-
vezések során tapasztalható mobilitáshiányt, és az egész egyetemi oktatásban, valamint 
kutatásban tapasztalható generációs űrt. 

Szolnoki Győzőné Karkus Mária (Debreceni Egyetem) üdvözölte, hogy a közgazda-
ságtani elmélet és módszertan iránti igény nagy hangsúlyt kapott a szekció munkájában, 
s hogy az Agrártudományi Centrumban az oktató- és a kutatómunka élelmiszer-gazda-
ságtani /e//ogásban folyik, továbbá a tudományszak jövője szempontjából pozitívan, a 
nemzetközi törekvésekkel összhangban lévőnek ítélte meg a környezetvédelmi kérdések-
nek az agrárökonómiában való megjelentetését. 

Somogyi Sándor ny. egyetemi tanár hozzászólásában fontosnak ítélte az amerikai ta-
pasztalatok megismerését, de hangsúlyozta azok kellő körültekintéssel történő hasznosí-
tását. Az oktatás-kutatás-szaktanácsadás kapcsolatrendszere véleménye szerint nem meg-
felelően működik. A kutatási módszerek tekintetében teljesen egyetértett Mészáros Sán-
dorral. A PhD-dolgozatokkal kapcsolatos tapasztalatok alapján arra a következtetésre 
jut, hogy „általában gyenge lábon áll a kutatások esetében a probléma, a hipotézisek és a 
kutatási módszerek megválasztása..." Úgy véli, hogy a hivatkozások jelentőségét nem 
kell sem lebecsülni, sem pedig fetisizálni. Szorgalmazta az elektronikus, többnyelvű, az 
angol nyelvet preferáló folyóiratok létrehozását. Javasolta a szekció munkájának a foly-
tatását, ahol alapos előkészítés után sor kerülhetne a hazai agrárökonómia SWOT elem-
zésére. 

Lakatos Dénes ny. egyetemi tanár szerint egy általános leépülési folyamat részei va-
gyunk, ami a szellemi, tudományos tevékenység számára nem kedvező. Igen nagy prob-
lémának tartja, hogy sem az agrár-felsőoktatás, sem pedig az agrárkutatás „nem szervül 
megfelelő mértékben a társadalmi folyamatokba ..." Példaként említette a „szerkezetvál-
tás" szlogenjét, amit mind a politikai szféra, mind pedig a tudományos közélet gyakran 
használ, noha e fogalom értelme, tartalma sok tekintetben tisztázatlan. A kutatás eredmé-
nyessége szempontjából jelentős gondnak tarja az adathiányt, és fontosnak tartaná az 
egész országra kiterjedő vizsgálatokat, továbbá az agrár-felsőoktatásban részt vevő hall-
gatók gyakorlati ismereteinek a növelését. 

Nagyné Fehér Irén (Kecskeméti Főiskola) felvetette, hogy a szekció munkáját célszerű 
lenne már augusztus 25-én a Kecskeméten rendezendő III. Erdei Ferenc Konferencián 
folytatni. Elképzelhetőnek tartja egy szekciót szervezni a kutatási módszerek és alkalma-
zási lehetőségük az agrárökonómiában témakörben. 

Pfau Ernő (Debreceni Egyetem) Lakner Zoltánra, Úrfi Péterre és Borsos Jánosra hi-
vatkozva utalt arra, a közgazdaságtan - és ezen belül az agrárgazdaságtan - sokkal többet 
és okosabbat tudott volna mondani és tenni, ha az elmúlt 15 év politikája erre igényt 
tartott volna. Nagy problémának tartja továbbá, hogy az agrárökonómia társadalmi be-
ágyazottsága Magyarországon nem megfelelő. 

Szabó Gábor (Debreceni Egyetem ATC) a szekció elnökeként összefoglalta az előadá-
sokból és a hozzászólásokból leszűrhető legfőbb tanulságokat. Az agrárökonómiai kuta-
tások helyzetét külső és belső tényezők határozzák meg. A külső tényezők közül a legfon-
tosabbak: a mezőgazdaság válságos helyzete, az élelmiszer-termelés nemzetgazdasági 
súlyának a folyamatos leértékelődése, a kutatás hazai anyagi forrásainak a folyamatos 
csökkenése. A főbb belső tényezők: a felsőoktatás tömegoktatássá válása, az idősebb 
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korosztályok idegennyelv-ismeretének hiánya, a szakma belső kohéziójának és érdekér-
vényesítő képességének a jelentős gyengülése, a modern módszertani ismeretek terén 
mutatkozó hiányosságok. A főbb kitörési pontok a fentiek sorrendjében. Külső tényezők: 
a mezőgazdaság multifunkcionális szerepének az előtérbe helyezése (a közjavakkal kap-
csolatos szolgáltatások, ökológiai gazdálkodás stb.), az EU K + F és egyéb nemzetközi 
pályázatokon való részvétel előtérbe helyezése. Belső tényezők: a PhD-képzés színvona-
lának az emelése (doktori iskolák szorosabb együttműködése, külföldi egyetemekkel a 
„szendvicsképzés" megvalósítása stb.), a szakma belső kohéziójának és identitásának az 
erősítése, a hazai publikációs tevékenység fokozása a mértékadó közgazdasági folyóira-
tokban, a külföldi konferenciákon való részvétel és a nemzetközileg jegyzett folyóiratok-
ban történő publikálás intenzitásának jelentős növelése. 
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KÖNYVISMERTETÉS 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. július-augusztus (713-716. o.) 

Tudomány- és gondolkodástörténet 
egy közgazdasági tanulmánykötetben 

Bekker Zsuzsa (szerk.): Tantörténet és közgazdaságtudomány, 
Aula, 2003, 420 oldal 

Najainkban meglehetősen gyakran jelennek meg könyvek és tanulmányok a közgazda-
ságtan legújabb eredményeiről, irányzatairól. A Mátyás Antal 80., tanári pályájának 50. 
évfordulójára kollégái és tanítványai által írt tanulmánykötet a múltra irányítja figyel-
münket: az első rész címe: Magyar tantörténet(írás), a másodiké: Egyetemes tantörténeti 
dilemmák. 

Csetri Elek Az erdélyi gazdasági gondolkodás előzményeiről a XVIII. század végéig 
című tanulmánya az erdélyi államgazdasági irodalom kezdeteivel foglalkozik, azaz az 
állampolitikai, államigazgatási művek első fordításaiban közvetített merkantilista esz-
mékkel és az agrárirodalom első nyomaival. 

Horváth László Erudíció és eklektika - a Dissertatio mint korai közgazdasági irodal-
munk tükre című írásában a Dissertatio statistica de industria nationali Hungarorum, 
XVIII. század végi Bécsben megjelent munkáját a korabeli szakirodalmunk egyik gyöngy-
szemeként aposztrofálja. A fiatal kutató a közgazdászok számára gyakorlatilag hozzáfér-
hetetlen latin nyelvű kulturális örökséget hozza át a mának. Az ismertetés alapján nagyon 
plasztikusan jelenik meg előttünk a korabeli Magyarország gazdasági állapota. Máig 
érvényes tanulságokat citál a szerző a Dissertatióból: az oktatás, valamint az újítások 
ösztönzésének fontosságát. 

A korabeli magyarországi állapotokról Csató Katalintól nyerhetünk további alapos 
ismereteket, aki a Fiziokrata eszmevilág a XVIII. századi Magyarországon című elemzé-
sében bemutatja, hogy a „közgazdasági felvilágosodás" követi a hazai szellemi élet meg-
indulását. A magyar közgazdasági gondolkodás német és osztrák közvetítésen jutott el a 
fiziokratizmushoz, és alapvetően praktikus volt. A század végén kibontakozó közgazda-
sági jellegű művek (Tessedik, Skerlecz, Berzeviczy) a mezőgazdaságra helyezték a hang-
súlyt, és a feudális elmaradottságban és a szabad kereskedelem korlátozásában látták a 
termelés bővítésének fő akadályát. 

Kautz Gyulával két tanulmány is foglalkozik: a Bekker Zsuzsáé, valamint a Bródy 
Andrásé. Kautz az első nemzetközileg is ismert és elismert professzionalista magyar 
közgazdász, akinek elmélettörténeti művén generációk nőttek fel. Bekker Zsuzsa az Egy 
magyar „homo historicus" című tanulmányában részletesen elemzi Kautz életművét, 
összegzi szakmai fogadtatását, tárgyalja történelmi kötődéseit, tudományos elismertsé-
gét, és részletesen szól az eszmetörténet-író Kautzról. Kuriózum - írja - , hogy Kautz 
művében kétszer is említi a ma közismert Gossent, akinek a maga korában visszhang 
nélkül maradt a könyve, s csak a kautzi hivatkozások után irányult rá Adamson, majd 
rajta keresztül Jevons figyelme. Ugyanígy időben érzékelte Kautz Marxot is. Bekker 
tanulmányát a nagyon korrekt, önálló és egyéni megközelítésen túl az is vonzóvá teszi, 
hogy igen érdekes szerzőktől idéz, például Auguste Ott-tól: „Kautz úr magyar, a pesti 
egyetemen tanít politikai gazdaságtant, de könyve a német tudományos tradíciót követi, 
nemcsak szellemiségében és eszméiben, hanem a munka minőségét illetően is" (78. o.). 
Bekker felhívja a figyelmet, hogy míg a mai átlag oktatás Friedmant csodálja a közgazda-
ságtan pozitív és normatív felfogásának megkülönböztetéséért, addig Kautz - jóval ko-



714 Könyvismertetés 

rábban! -a társadalmi elméletek két alapirányzatát különbözteti meg, az „előíró-ideálist" 
és a „történelmi-reálist". A történelmi-reális vizsgálja a dolgok létét, az előíró-idális a 
dolgok kívánatos létét. 

Bródy András a maga jellegzetesen rövid, lényegre törő, ámde élvezetes stílusában 
Kautz Gyula az utópista szocialistákról címmel közöl tanulmányt. Kautz elmélettörténe-
tének harmadik részében foglalkozik a korabeli szocialista (és kommunista) utópisták 
elméleteivel. Megtudjuk, hogy Kautz szerint az utópista mozgalom létrejöttének reális 
okai vannak, ám céljai és megoldásai „az álmodozás tévútjaira jutva" elszakadnak a 
valóságtól. Kautz részletesen mutatja be az utópista szocialisták eszméit és álmait, hozzá-
juk sorolva Marxot, akit olyan tudósnak tekint, aki „tárgyát az őt megillető komolyság-
gal és alapossággal műveli" (102. o.), mely jellemzést az utópistáktól általában megta-
gadja. Kautz világosan látja - mondja Bródy - , hogy az „utópikus világjavítók" követ-
keztetései ellentétesek az emberi értelemmel és az emberi természettel. 

Harmat Zsigmond Földes Béla közgazdasági elmélettörténeti munkásságát veszi gór-
cső alá, amely több szempontból is jelentős: kiegészíti Kautz munkásságát, és hozzásegít 
a kor legjelentősebb francia és angol közgazdasági irodalmának megismeréséhez. Ezen 
túlmenően Földes egybevetette Ricardo elméletét a korabeli magyar valósággal. 

Farkas Beáta A nagy elmélettörténetek árnyékában címmel Takaróné Gáli Beatrix és 
Tamás Károly A közgazdasági elméletek története című nagyszabású, mintegy 500 olda-
las művét méltatja, alapos és részletes, lexikonszerű műként aposztrofálva, ugyanakkor 
azt is megfogalmazva, hogy nehezen érthető, hogy „mennyire nem érzékelték a diktatú-
rák hátteréül szolgáló elméletekben rejlő veszélyt" (139. o.). 

Hild Márta értékes tanulmánnyal járult hozzá a kötet színvonalához, Surányi-Unger 
Tivadar gazdaságfilozófiai és elmélettörténeti koncepciója címmel, noha a szerző szeré-
nyen „csak" arra vállalkozik, hogy bemutassa a főként német hagyományt követő Surányi-
Ungernek a főáramú közgazdaságtantól eltérő problémafelvetéseit. Surányi-Unger, mi-
közben hangsúlyozza, hogy a közgazdasági tantörténet önálló tudomány, amelyet valójá-
ban csak közgazdasági ismeretekkel felvértezett szakember művelhet igazán jól, a törté-
neti iskola hagyományaiból indul ki, és megírja a „tantörténet történetét", valamint mér-
leget készít a közgazdaságtan korabeli állapotáról, és „»szubjektív« következtetéseket 
von le annak jövőbeli fejlődésére vonatkozóan", a korabeli német univerzalizmusra tá-
maszkodva (165. o.) - foglalhatjuk össze Hild Márta után, aki azt is megfogalmazza, 
hogy ,,[A]z elmélettörténeti kutatásoknak a tudomány továbbfejlesztésében játszott alap-
vető és elengedhetetlen funkcióját, főként Kautz nyomán, a magyar közgazdászok több-
sége szintén elvileg elfogadta, sőt gyakorlatilag követte is. A hazai tudománytörténet-
írás nemzetközi elismertsége Kautz után tulajdonképpen Heller és Surányi-Unger kül-
földön megjelent műveinek köszönhetően maradt meg." (166. o.) 

Oroszi Sándor Heller Farkas fő művét, A közgazdasági elmélet történetét ismerteti. 
Oroszi értékelése szerint Heller „nemcsak az egyes, relatíve önálló, elkülöníthető 
részteróriák kidolgozásával alkotott európai mércével mérve is jelentőset, kiemelkedőt, 
hanem szinte egyedülálló szintetizáló készségével egységes, kiforrott életművet hozott 
létre" (171. o.). 

Sipos Béla Heller Farkas szerepét hangsúlyozza a magyar konjunktúrakutatásban [Heller 
Farkas (1877-1955) szerepe a hazai konjunktúrakutatás létrejöttében]. Értékelésében Heller 
Farkas három területen alkotott jelentőset: a közgazdasági elmélet fejlődésének feldolgo-
zásában, az elméleti és alkalmazott közgazdaságtan (gazdasági politika), valamint a pénz-
ügytan kimunkálásában. 

A kötet második része Mark Blauggal kezdődik (Elmélettörténetet ne! Közgazdászok 
vagyunk!). „Nem titok - írja tanulmányában - hogy a főáramú közgazdászok a közgaz-
dasági gondolkodás történetének tanulmányozását nem tartják nagy becsben, néha nyíl-
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tan lebecsülik..." (233. o.). Ebben részben a pozitivizmus filozófiai utóhatását látja, 
részben pedig a „közgazdaságtan közgazdaságtana" típusú gondolkodásmódot. Márpe-
dig a közgazdasági gondolkodás történetének tanítása és tanulmányozása „az egyetlen 
mód, hogy a diák megérezze a közgazdaságtan helyét a társadalomtudományok tágabb 
közegében" - mondja (238-239. o.). 

Botos Katalin Gazdaság és etika: a katolikus társadalmi tanítás gazdaságetikája törté-
neti perspektívában című írásában a Rerum Novarumtól tekinti át a pápai enciklikákat. 
Ahogyan megállapítja, a szociális tanítás legtartalmasabb összefoglalását a Mater et 
Magistra enciklika tartalmazza, amelynek legfontosabb jellemzője a gyakorlatiasság. A csak 
profitmotiváción alapuló gazdasági világot az enciklikák elvetik, és különösen elvetik a 
gazdasági hatalomért folytatott „fékevesztett vetélkedést". Botos Katalin a globális gaz-
daság globális problémáira hívja fel a figyelmet, a globális környezetszennyezés, a glo-
bális elszegényedés kérdéseire, az általános deregulációból adódó problémákra, és meg-
oldásukra közös szabályozást javasol . 

Hüttl Antónia tanulmányában (Hogyan vált a mérés (szinte) kizárólagos eszközzé a 
közgazdasági megismerésben?) a modern közgazdasági elméletek alapján azokat a prob-
lémákat veti fel, amelyekből adódóan ugyan egy adott paradigmán belül lehetséges rész-
letek kidolgozása, de immanens módon ezek nem használhatók új elméleti meglátásokra. 
A modern közgazdasági gondolkodásban a kutatásmódszertanban bekövetkezett változá-
sok hoznak új eredményeket. Megállapítása szerint az empirikus módszerek sokkal in-
kább az elméletek alátámasztására alkalmasak, mintsem azok cáfolatára. 

Mellár Tamás A közgazdasági elmélet és a makroszabályozás viszonyának rövid törté-
nete címen a közgazdaságtudomány és a gazdaságpolitika kölcsönhatását, a fő paradig-
maváltásokat vizsgálja, a konjunktúraszabályozásra koncentrálva. Mellár szerint a gaz-
daságpolitikai gyakorlatnak gyakran kulcsszerepe van a paradigmaváltásban. 

Meyer Dietmar Evolúciós közgazdaságtan elmélettörténeti szemszögből vagy közgaz-
dasági elmélettörténet evolúciós szemszögből című írásában az evolúció fogalmának értel-
mezése után azt járja körül, hogyan került az evolúciós gondolkodás a közgazdaságtanba. 
Az evolúciós közgazdaságtan „intellektuális előzményként" Carl Menger gazdaságelmé-
letére támaszkodik, aki a szubjektív tényezőket „következetesen vizsgálódásainak közép-
pontjába állította", ezzel nyitottá vált rendszere kiváló kiindulópontot biztosított az evo-
lúciós közgazdaságtan számára. 

Tamotsu Nishizawa szintén az osztrák iskolával foglalkozik (Lujo Brentano, Alfréd 
Marshall és Tokuzo Fukuda - a német történeti iskola recepciója és transzformációja 
Japánban). Tanulmánya megismerteti az olvasót Fukuda közgazdasági elméletével. 
Fukudára (és más japán közgazdákra is, például Sekire) alapvető hatást gyakorolt a né-
met történeti iskola. Marshall Ipargazdaságtanát Korekiyo Takahashi fordította japán 
nyelvre. A 19. század végén a japán közgazdaságtan az angol liberális közgazdaságtantól 
a német történeti iskola és a társadalompolitikai iskola irányába mozdult el. Fukuda jóléti 
gazdasági elemzései meghaladták Marshall és Pigou neoklasszikus közgazdaságtanát - mondja 
Tamotsu Nishizawa - „mivel politikai kérdéseket is magukban foglaltak" (327. o.). 

Janina Rosicka írása, Adam Krzyzanowski - a lengyel gazdaságtan legendás alakja 
címmel a lengyel liberális gondolkodás kiemelkedő alakját John Stuart Millhez hasonlít-
ja, és rámutat a kettőjük közötti analógiára. „Mindkettő nagy műveltségű humanista, 
mindketten kevésnek találták a gazdaságtant, ezért az etikához fordultak, és a szabadsá-
got tették meg a programjuk alapjának. Életvitelük, tevékenységük és nézeteik alapján a 
tudós magatartás mintaképének tekintették őket, olyan vonások megszemélyesítőjének, 
mint nemesség, nyíltság, tolerancia, az erkölcsi alapelvek melletti kitartás." (333. o.) 

Carl Mengert már emlegettük Meyer Dietmar tanulmánya folytán, Solt Katalinnál 
megint találkozunk vele (Mi teszi a közgazdaságtant osztrákká?), aki felvázolja az oszt-
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rák iskola történetét. Menger és követői egyre jobban eltávolodtak a neoklasszikus isko-
lától. Az új osztrák iskola meghatározó jellemzője éppen az „eretnekség", azaz a neo-
klasszikusokkal való kritikus szembenállás, a „módszertani különállás". Ez az iskola a 
cselekvő embert állítja a középpontba, a piac „spontán rend", az általános egyensúly 
ábránd - tűnik ki a tanulmányból. 

Hogy „a közgazdaságtant kételyek gyötrik", arra Szabó Katalin hívja fel a figyelmet 
Az új intézményi iskola, avagy összefér-e a tudományos szigor a társadalmi relevanciá-
val? címmel. Az új intézményi iskola a szerző szerint az a közgazdaságtani irányzat, 
amely szembeszáll az egyre absztraktabbá váló „főárammal" úgy, hogy pozitív és kohe-
rens doktrínát fejleszt ki, „versenyző elméletté" válik, hidat ver a közgazdaságtudomány 
és a valóság közé, a szereplők közötti mezőben vizsgálódik, és képviselői arra töreked-
nek, hogy „világosan elrendezzék az intézmények és az egyéni döntések egymáshoz való 
viszonyát a gazdasági folyamatokban". 

A kötetet Szentes Tamás tanulmánya zárja, amely A fejlődéselméletek története és a 
történelmi valóság alakulása címet viseli. A szerző rámutat arra, hogy a közgazdaságtan 
főbb elméleti irányzatai a kezdetektől fogva kiemelten foglalkoztak a nemzetgazdaság 
fejlődésének kérdéseivel. A mai értelemben vett fejlődés-gazdaságtan, valamint a kom-
paratív gazdasági rendszerek tana néven önállósult tudományterület gyökerei is a köz-
gazdasági elméletek történelmében találhatóak - mondja, erősen hangsúlyozva az elmé-
lettörténet és az elméletkritika természetes kapcsolatát és általában a kritikai szemlélet 
szükségességét. 

A gondosan szerkesztett tanulmánykötet a fentieken kívül közli Mátyás Antal tudomá-
nyos tevékenységének bibliográfiáját (összeállította Ács Mónika). 

A tanulmányok óhatatlanul szembenállást jelentenek a történelemellenes vagy még 
inkább történelem nélküli iskolával, amelynek eredményeképpen egyes szerzők szerint a 
mai közgazdászoknak „kevés elképzelésük van a valóságnak arról a részéről, ami az 
adataikon kívül helyezkedik el".1 Kautz Gyula után talán az olvasó is elmondhatja: „Egy 
tudomány története lényegének része, rendszerének alapja; - szükséges segédeszköze 
továbbfejlesztésének és feltétele mélyebb megértésének."2 

Láng Eszter 

1 Boulding, idézi Blaug (238. o.). 
2 Kautz Gyula: Előszó, 1860, idézi Bekker (96. o.). 

Láng Eszter a Debreceni Egyetem világgazdasági tanszékének docense. 
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Connecting the pension and student-loan systems 

Edina Berlinger 

The study examines the possibility of connecting the pension system with the student-
loan system. After a brief presentation of the purpose and characteristics of the systems 
and the main dilemmas and similarities that appear, the author describes a connected 
model that would leave both systems more efficient in many respects. Among the mod-
el's most attractive features are simplicity and transparency, and it offers incentives that 
mobilize all possible sources for the two main aims of financing study and providing 
security in old age. The author also obtains formally the pension-indexation rule required 
for the system to operate in equilibrium, while striving to make the concepts and vocabu-
lary of pension and student-loan literature converge. 

Commercial margins and price transmission on the Hungarian pigmeat market 

Lajos Zoltán Bakucs 

Studies in the last decade of the linkage system in the chain between producer and con-
sumer have become popular tools, as has analysis of the competitive situation prevailing 
on the market. Although there is extensive literature on the links between producer and 
consumer prices in various countries, only one study (Bojnec [2002]) deals with com-
mercial margins and price transmission in a transition economy. The accepted hypothesis 
is that margins are greater in transition countries than developed countries because of 
distorted markets inherited from the socialist economies, shortcomings in the operation 
of price-setting systems, and unexpected government intervention. The study examines 
the development of commercial margins and asymmetric price transmission on the Hun-
garian market for pigmeat. The results of the analysis show that the producer and con-
sumer prices are cointegrated and the producer prices in the long term are weakly exog-
enous to the consumer prices. The results of structural tests on homogeneity constraints 
suggest that the price-setting strategy on the pigmeat market is not a competitive one. 
Price-transmission analysis reveals, contrary to general belief, that the price transmis-
sion in this market is asymmetric. 

Tension in the Visegrád countries over EMU accession 

Anna Wisniewski 

Changes have occurred in the last year in the environment for accession to the Economic 
and Monetary Union (EMU) by the Visegrád countries. The new EU member-states are 
all now members of the European exchange-rate mechanism (ERM-2) and could enter 



718 Abstracts of the Articles 

EMU in 2007. But there are differences in their starting points and financial-policy 
approaches. One of the challenges of the coming years will be to hold the low inflation 
rates and tight fiscal policies even under the public financial pressures exerted by the 
extra costs of EU accession and the modernization needs characteristic in the region. 
These circumstances necessitate reform of the public-finance system in all the new EU 
countries. The viability of the common European monetary policy in recent years has 
shown the Euro bringing stability to the Continent, yet the performance of the Euro has 
fallen short of economic development in the United States, in the real economy and in 
terms of nominal indicators. This sounds a warning to the Visegrád countries that in spite 
of the advantages of the Euro zone for the catch-up economies, there must be some 
structural reforms to the stable macroeconomic foundations, and it would not be a bad 
thing if they occurred before entry. For the positive fiscal tendencies are not a direct 
effect of EMU; they are attributable to the economic policies being applied. 

Money can/can't buy happiness (?) 

Dávid Takács 

The immediate inspiration for this contribution is the article by Orsolya Lelkes that 
appeared here under the title 'Can money buy happiness? An empirical analysis of the 
relation between income and utility'. She ultimately gave an affirmative answer. This 
contribution, on the other hand, places the question on a more general plane, disputing 
some of Lelkes's theoretical conclusions and even conceiving the answer to the basic 
question differently. In simple terms, money can be said - according to this writer - to 
buy happiness to a certain extent but not beyond. Nonetheless, it is important to note that 
Lelkes conducted a notable empirical analysis in the study mentioned, and her work can 
been considered the first important contribution to Hungarian literature on the economics 
of happiness. This contribution contains a detailed exposition of the questions advanced 
and confirmation of the present writer's hypothesis from published empirical data. 
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C s i k ó s - N a g y Bé la 
( 1 9 1 5 - 2 0 0 5 ) 

Csikós-Nagy Béla a tanulmányait 1933 és 1937 között végezte a szegedi Ferencz József 
Tudományegyetem Jog- és Államtudományi Karán. 1938/39-ben Berlinben kutatott a 
Collegium Hungaricum lakójaként. 

Első munkahelye a Miniszterelnökség gazdaságtanulmányi osztálya (1940-1941), ahon-
nan a Pénzügyminisztérium közgazdasági osztályára került (1942-1945). 1946-ban Vass 
Zoltán a Gazdasági Főtanácsba hívta, ahol először miniszteri tanácsosként, majd főtit-
kárhelyettesként dolgozott. 1948-ban már az Országos Tervhivatal közgazdasági főosz-
tályának vezetője. 1952-1953-ban a Helyi Ipari Minisztériumban, 1954-1955-ben a 
Könnyűipari Minisztériumban miniszterhelyettes. 1955-1956-ban a Budapesti Vegyes-
ipari Tröszt igazgatója. 1957-ben megszervezi az Országos Árhivatalt (1967-től: Orszá-
gos Anyag- és Árhivatal), amelynek - 1984. évi nyugdíjba vonulásáig - elnöke. 

Csikós-Nagy Béla egy „nagy generáció" markáns alakja volt. Sohasem volt akkora 
presztízse a szakmának idehaza, mint amikor e generáció szabott irányt az ország fejlő-
désének. Sohasem voltunk olyan büszkék magyar közgazdász mivoltunkra, mint abban a 
korszakban. Sohasem jelentett annyit a Magyar Közgazdasági Társaság tagjának lenni 
(és sohasem voltunk annyian e szervezetben), mint az ő elnökségének idején. (Példátla-
nul hosszú ideig: húsz évig töltötte be ezt a tisztséget, majd 1990-től kezdve haláláig 
viselte az örökös tiszteletbeli elnöki címet.) 

Csikós-Nagy Béla az 1940-es évek elejétől az 1980-as évek közepéig gyakorlatilag 
megszakítás nélkül ott volt az első vonalban - bár sohasem a gazdaságpolitika első számú 
irányítójaként. Négy és fél évtizeden át bennfentesként mozgott a gazdaságpolitika „bo-
szorkánykonyháján". 1945 után azért engedték az üst közelébe, mert már a fordulat előtt 
megtanult főzni. A recepteket nem ő találta ki - de a fűszerezéssel már éreztette hatását. 
Azt pedig gyakran sikerült meggátolnia, hogy ehetetlen étkeket főzzenek. 

Életútja több, egymástól elkülönülő szakaszból állt. Ha egészen röviden kellene jelle-
mezni életpályáját, mégis találunk valami állandót benne: az irracionalitások elleni küz-
delmet, a piacgazdaság kiépítéséért folytatott lankadatlan harcot, a köz szolgálatát. Árhi-
vatalt szervezett egy olyan korszakban, amikor a világnak ezen a felén az árakat csak 
átmeneti, szükséges rossznak tartották. Versenyárrendszert vezettetett be akkor, amikor 
még igencsak távol álltunk attól, hogy igazi verseny érvényesüljön a magyar gazdaság-
ban. Síkra szállt a tőkével való ésszerű gazdálkodás mellett akkor, amikor a publikációk-
ban leírhatatlan volt maga a „tőke" szó, s egyike volt a tőkeérdekeltség megteremtésére 
hivatott, szégyenlősen eszközlekötési járuléknak nevezett megoldás kidolgozóinak. 
A KGST-ben folyó kvázinaturális árucserébe is igyekezett becsempészni az értékkategó-
riákat. E törekvéseit széles körben ismerte a nemzetközi szakmai közvélemény (hosszú 
időn át az ő külföldi idézettségi indexe vezette a magyar közgazdászok rangsorát), és 
ezeket ismerte el számos nemzetközi szervezet - köztük a Nemzetközi Közgazdasági 
Társaság - , amikor vezetőtestületeibe választotta. 

Hosszú pályafutása alatt nagyon sok tisztelőt és barátot, de nem kevés ellenséget is 
szerzett. Nézetei változtak, fejlődtek, és sokan éppen ezt nem tudták elfogadni. Csikós-
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Nagy Béla nem volt forradalmár alkat, hanem igazi reformer volt: az adott kereteket nem 
akarta fölrúgni, hanem mindig tágította őket. Közgazdasági ismeretei, széles látóköre, 
elméleti felkészültsége és gyakorlati tapasztalatai alapján érthető, hogy kulcsszereplőként 
vett részt a gazdaságirányítás 1968. évi reformjának kidolgozásában. 

Egészen kivételes volt az az ügyszeretet, amellyel a munkáját végezte. Abban a sze-
rencsében részesült, hogy már 42 éves korára eljutott abba a hivatali beosztásba, amely-
ből azután 70 évesen nyugdíjba vonult. így aztán nem kellett törődnie saját karrierjének 
építgetésével, hanem érdemi kérdésekkel foglalkozhatott. Államtitkári rangját, befolyá-
sát nem anyagi gyarapodásra használta. Sok vezetővel ellentétben nem kerülte az embe-
reket; még a telefonszáma is mindig szerepelt a nyilvános telefonkönyvben. 

E sorokkal nemcsak a tudós, hanem a sokoldalú ember előtt is tisztelgünk. A 19. 
század egyik mind ritkábban idézett német filozófusa vallotta kedvenc életelvének a latin 
mondást: „Ember vagyok, semmi emberi nem idegen tőlem." Ennél találóbban nem 
jellemezhetnénk őt sem. Briliáns társalgó és remek vitapartner volt. A régebbi közgaz-
dász-vándorgyűlések látogatói a tanúk rá, milyen nagy társaságot tudott olykor egy egész 
éjszakán át is szórakoztatni - hogy aztán másnap magával ragadó előadást tartson. 

A savoir-faire eleganciája áradt belőle. Másfél évtizeddel ezelőtt, amikor az új kor-
mány az első lépéseit fontolgatta, e sorok írója megkérdezte tőle: tudná-e, mit kellene 
csinálni. „Én tudnám csinálni/" - válaszolta az akkor 75 éves Csikós-Nagy Béla. 

Csikós-Nagy Béla évtizedeken át Magyarország első számú „közgazdasági diplomatá-
ja" volt: a nemzetközi szakmai közvélemény az ő közvetítésével ismerte meg a magyar 
gazdaságpolitikát, a magyarországi reformtörekvéseket. Nemzetközi kapcsolatai az 1960-
as években épültek ki. Ennek egyik első fóruma egy milánói székhellyel működő kutató-
intézetnek, a CESES-nek 1961 és 1980 között évente megrendezett kelet-nyugati „rend-
szer-összehasonlító" konferenciái voltak, amelyeken szinte kivétel nélkül részt vett. 

Ennél sokkal fontosabb fórum volt Csikós-Nagy Béla számára a Nemzetközi Közgaz-
dasági Társaság: hatéves megszakítással kétszer hat éven át tagja volt az NKT végrehajtó 
bizottságának, ebből három évet alelnökként. Ekkor (de még ezt követően is) aktívan 
közreműködött a közgazdász-világkongresszusok szervezésében, ahol előadóként vagy 
panelviták vezetőjeként vett részt. Magyarország számára a legnagyobb jelentőségű ered-
ménye az volt, hogy sikerült az 1974. évi közgazdász-világkongresszust Budapestre hoz-
nia. Ebben természetesen nagy szerepet játszott az 1968. évi gazdaságirányítási reform 
iránt megnyilvánuló óriási nemzetközi érdeklődés is. Emellett az NKT számos más nem-
zetközi konferenciáján is szerepelt. 1991-től a brüsszeli székhelyű Európai Gazdasági 
Együttműködés Ligájában a magyar tagozat elnökeként dolgozott. 

Mind a nyugati, mind a keleti országok közgazdászai kitüntették figyelmükkel, tiszte-
letükkel. A nyugatiak számára kiváló partner volt: jól beszélt németül és angolul, és 
szakmailag is egy nyelvet beszélt velük. (Ne feledjük: ő ahhoz a generációhoz tartozott, 
amelyik „még" nem volt marxista, és kitűnően ismerte az akkor nálunk „polgáriaknak" 
nevezett közgazdászok, elsősorban is a németek és az osztrákok munkásságát!) A szoci-
alista országok közgazdászai is nagy tisztelettel viseltettek iránta, hiszen szaktudása őket 
is lenyűgözte, és a gyakorlat terepén, a gazdasági reformoknak köszönhetően, Magyar-
ország mindig is élen járt. 

Közel 40 egyetemen szerepelt meghívott előadóként - fő témája természetesen a ma-
gyar gazdaságpolitika, de elsősorban az 1968. évi reform volt. Nyugdíjba vonulásától, 
1984-től a Bécsi Tudományegyetem Gazdaságpolitikai Tanszékének tiszteletbeli professzo-
raként vezetett szemináriumot. Ennek témája 1989-ig a gazdasági rendszerek összeha-
sonlító elemzése volt, döntően a KGST-országokban érvényesülő tervgazdasági rendsze-
rek rokon- és eltérő vonásainak bemutatásával. 1990-től a szeminárium a közép- és kelet-
európai országok európai integrálásával foglalkozott. 
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Néhány nemzetközi tanácsadói felkérésnek is eleget tett - igaz, csak nyugdíjba vonu-
lása után. A Világbank szakértőjeként dolgozott Kínában, az UNIDO megbízása alapján 
pedig Algériában. Tanácsadói konzultációkat folytatott Indiában és Irakban, és - Gorba-
csov hatalomra kerülését követően - a Szovjetunióban. 

Gyakran kérdezték meg tőle, hogyan tudott rendkívül elfoglalt állami vezetőként kiter-
jedt tudományos munkásságot is folytatni. Időbeosztása - legalábbis elvileg - jól átte-
kinthető volt. A munkaidejének egynegyedét fordította a hivatala vezetésre, egynegyedét 
értekezleteken való részvételre. A harmadik negyedében olvasni, tájékozódni tudott. A 
maradék egynegyedét pedig tudományos tevékenységre különítette el. Ez az arány (amely 
persze nem érvényesült hajszálpontosan és minden munkanapon) egyaránt szolgálta a 
nemzetközi tudományos kapcsolattartást, a gazdaság belső állapotának nyomon követését 
és azt is, hogy a hivatal lényeges kérdésekben mindig megalapozott, helyes álláspontot 
képviseljen. (Az egyik korabeli minisztertől tudom, hogy a kormány ülésein is rendsze-
resen a könyveinek, cikkeinek a levonatát korrigálta. Ezt az említett minisztert bízta meg 
azzal, hogy figyelmeztesse őt, ha megkezdődött az ő ügyeit érintő napirendi pontok 
tárgyalása...) 

Vezetési stílusa is elég sajátos volt. Ennek lényegét négy pontban foglalta össze abban 
az interjúban, amely a 80. születésnapját köszöntő kötet számára készült. 

1. A más helyeken jellemző létszám felével dolgozott. Nem volt „titkársága", csak két 
gépírónő dolgozott mellette. Éveken át csak egy helyettese volt - a másodikat csak akkor 
neveztette ki, amikor az Anyaghivatal egyesült az Árhivatallal. 

2. Nevéhez fűződött a magyar államigazgatásban az első úgynevezett manrézák meg-
szervezése. Kiemelkedő jelentőségű kormány-előterjesztések készítésekor nem a hagyo-
mányos (írásbeli) közigazgatási egyeztetésekre hagyatkozott, mert meg volt győződve 
arról, hogy ebben a formában - a presztízsviták kikapcsolásával - sokkal hatékonyabban 
lehet konszenzust építeni. Ezeken a hivataloktól távoli, zárt helyszínen megrendezett, 
70-90 szakértő részvételével zajló egyeztetéseken sikerült elérni, hogy a résztvevők több-
sége azzal a meggyőződéssel állhatott fel: a döntés az ő szempontjait is figyelembe veszi. 

3. Igyekezett azt tudatosítani a hivatalban, hogy a gazdálkodás kényes pontjain tevé-
kenykedők akkor járnak el helyesen, ha nem élnek vissza a hatalmukkal, és ha lehet, 
presztízsokokból semmit sem tesznek, még akkor sem, ha ahhoz joguk lenne. 

4. Mindig igyekezett a tudomány legújabb ismereteivel felvértezve végezni a hivatali 
munkáját. Ezért tudatosan távol tartotta magától a vezetés adminisztrációs ügyeit. 

Csikós-Nagy Béla teljes értékű államigazgatási, állami vezetői munkája mellett olyan 
kiemelkedő tudományos tevékenységet végzett, amelyet 1968-ban a közgazdaságtudo-
mány doktora, 1982-ben pedig az MTA levelező tagja fokozattal ismertek el. (A „rendes 
tag" címet már nyugdíjasként 1985-ban kapta meg.) A második világháború után írott 
szinte valamennyi könyve, tanulmánya a hivatali munkájához kötődött. Fő témája az 
árelmélet, az árpolitika voltak, de mindezeket az akkori gazdaságpolitika szélesebb össze-
függéseibe ágyazva tárgyalta. 

A rendszerváltást követően egyre inkább világgazdasági kérdésekkel kezdett foglal-
kozni. Price and Power című munkájában a nemzetközi munkamegosztás új fejleménye-
it, a nemzetközi kapcsolatokban érvényesülő hatalmi viszonyokat elemezte egy Ameriká-
ba szakadt professzor barátjának, Elek S. Péternek a szakmai - de elsősorban inkább 
nyelvi - segítségével. 2002-ben jelent meg az általa élete fő művének tekintett kétkötetes 
könyve, a Közgazdaságtan a globalizáció korában. Ebben a világgazdaság legfontosabb 
új fejleményei (a globális és ellenőrizhetetlen tőkemozgások vagy a gazdasági integráció) 
éppúgy szerepelnek, mint a közgazdasági szempontból is kiemelkedő fontosságú környe-
zetvédelem vagy a civilizációk közötti kapcsolatok. Bár gondolkodása, érvelése sok pon-
ton eltér a közgazdaság-tudomány mai főáramától, megállapításai, ajánlásai, figyelmez-
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tetései legalábbis megfontolandók. E munka színvonalát, belső erényeit jól jelzi, hogy 
egy történész akadémikus, Glatz Ferenc írt hozzá rendkívül elismerő előszót, és a szerző 
elnyerte a Pro Renovanda Cultura Hungáriáé Alapítvány 2003. évi fődíját. 

* 

Egy igazán sokoldalú közgazdászt vesztettünk el, aki tudósként, hivatalnokként, tudo-
mányszervezőként, gazdasági diplomataként maradandót alkotott. Olyan kollégát, aki 
tudásával, aktivitásával, szakmai és közéleti működésének hatásával, magával ragadó 
személyiségével egyaránt kiemelkedik kortársai közül, és akit fordulatokban gazdag, 
hosszú életpályája, küzdelmei és főként eredményei a 20. század jelentős magyar köz-
gazdái közé emelték. 

Tudományos fokozatai 
1942: egyetemi magántanár a pécsi Janus Pannonius Tudományegyetemen 
1964: c. rendkívüli egyetemi tanár a budapesti Marx Károly Közgazdaságtudományi 

Egyetemen 
1968: a közgazdaságtudományok doktora 
1979: az Osztrák Tudományos Akadémia külső levelező tagja 
1982: a Magyar Tudományos Akadémia levelező tagja 
1984: a Bécsi Tudományegyetem Gazdaságpolitikai Tanszékének tb. egyetemi tanára 
1985: a Magyar Tudományos Akadémia rendes tagja 

Csaknem harminc könyvet jegyzett szerzőként vagy társszerzőként, melyek jó része ide-
gen nyelveken is megjelent. Egyéb szakmai publikációinak száma meghaladja a négyszá-
zat. Legfontosabb könyvei (csak az eredeti magyar nyelvű kiadások!): 
Árpolitika az átmeneti gazdaságban. Közgazdasági és Jogi Könyvkiadó, 1958, 455 o. 
A szocialista árképzés. Közgazdasági és Jogi Könyvkiadó, 1961. 290 o. 
Árpolitika a mai kapitalizmusban. Kossuth Könyvkiadó, 1964, 296 o. 
Szocialista árelmélet és árpolitika. Kossuth Könyvkiadó, 1966, 415 o. 
Általános és szocialista árelmélet. Kossuth Könyvkiadó, 1968, 424 o. 
Bevezetés a gazdaságpolitikába. Kossuth Könyvkiadó, 1969, 336 o. 
Magyar gazdaságpolitika. Kossuth Könyvkiadó, 1971, 496 o. 
Szocialista árelmélet és árpolitika. Kossuth Könyvkiadó, 1974, 370 o. 
Új árforradalom árnyékában. Kossuth Könyvkiadó, 1978, 239 o. 
A magyar árpolitika. Az 1979/80-as árrendezés. Közgazdasági és Jogi Könyvkiadó, 1980, 

250 o. 
Gazdaságpolitika. Kossuth Könyvkiadó, 1982, 364 o. 
Szocializmus, piac, gazdaság. Kossuth Könyvkiadó, 1987, 295 o. 
Price and Power (Társszerző: P. S. Elek.) Akadémiai Kiadó, 1995, 166 o. 
A XX. század magyar gazdaságpolitikája. Tanulságok az ezredforduló küszöbén. Aka-

démiai Kiadó, 1996, 324 o. 
Közgazdaságtan a globalizáció korában. Magyar Tudományos Akadémia Társadalomku-

tató Központ (Magyarország az ezredfordulón), 2002, 210+470 o. 

Halm Tamás 
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Az input-output módszer hibatűrése 

Az input-output számítás érzékenységét vizsgálom. A mátrixok sajátértékeinek pon-
tosságát elemzem a 2000. évi magyar ágazati multiplikátor számítása során. A gaz-
daság szüntelen ingadozása, nem egyensúlyi állapota külön figyelmet érdemel. Ezért 
indulok ki a sajátértékekből, mert ilyen körülmények közt ezek állapíthatók meg a leg-
pontosabban. Megmutatom azt, hogy Leontief-inverz használata csökkentheti a kiin-
duló adatok hibáját, mert diagonálisa domináló, és mátrixa jól kondicionált. Egyes más, 
javasolt számítási módszerek hibajavító, kiegyenlítő sajátosságait külön is elemzem.* 
Journal of Economics Literature (JEL) kód: C65, C67, C68. 

Ha ismerjük egy adott év teljes termelésének input-output táblázatait, akkor ezekből 
kiszámítható az egyensúlyi növekedés és az átlagprofit rátája, az éppen érvényesülő 
multiplikátor értéke és ennek ágazati eltérései, a termelés és az árak arányrendszere, 
valamint a bővítés és a növekedés ciklusainak jellemzésére szolgáló számos további ér-
ték. Mivel azonban a kiinduló adatok mindig hibákkal terhesek, ezért a számított ered-
mény sem lehet pontos. Az alapkérdés az, miként viselkedik a hiba a számítás folyamán. 
A hibakorlát növekedhet. Ekkor az eredmény a kiinduló adatoknál pontatlanabb. Lehet 
azonban, hogy a hibák nem halmozódnak. Ekkor az eredmény éppannyira jó vagy rossz, 
mint maga az adat. Jól választott modell és számítási eljárás azonban a hiba zsugorodásá-
hoz is vezethet. Az eredmény ekkor jobb és pontosabb, mint az adatfelvétel. 

A hibaszámítás kezdettől fogva része e modell vizsgálatának (Bródy [1964]). Most az új 
alkalmazások és a modellváltozatok a vizsgálat kiterjesztését kívánják. Különösen fontossá 
válik ez a ciklusok szerepének felismerése után. A ciklikusnövekedés, az egyensúly állandó 
megsértése, az árak és mennyiségek folytonos ingadozása ugyanis kérdésessé teszi a kiin-
duló adatok megfelelő mérését is. Ha az árak és mennyiségek állandóan változnak, akkor 
ez csorbítja - vagy akár lehetetlenné is teheti - a kiinduló adatok pontos megállapítását. 

A pontosságról 

A számítógépek adta új számítási lehetőségek pontosságának kérdését mai formájában 
Neumann-Goldstine [1947], [1951] klasszikus műve vetette fel, amely a nagyméretű 
mátrixok gépi inverziójáról szólt. A szerzők a hibák négy forrását jelölték meg. Az első 

* A kutatást az OTKA T. 049504 ny. számon támogatta. Köszönettel tartozom VanicsekMária és Simonovits 
András észrevételeiért. 

Bródy András az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos tanácsadója. 
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kettő a szakterületről ered, ez a modell (teória) és a megfigyelés (mérés) elégtelensége. A 
matematikusokra tartozik a másik két hiba, amit a számítási eljárás (program, algorit-
mus) és a korlátos gépi pontosság (csonkítás és kerekítés) okozhat. A szakmai és a mate-
matikai okfejtés mégis összefonódik, mert a szakmai elmélet az alkalmazás és a tényleges 
számítások menetében alakul ki. A számítási módszer és gépi technika fejlődését ugyanis 
éppen a szakmai elméletek szükségletei ösztönzik. A mélyebb kérdések a mérési mód-
szerek elméleti és gyakorlati, szakmai és matematikai kialakítása és próbálkozásai során 
merülnek fel. 

A gazdasági megfigyelés, megkülönböztetés, rendezés és mérés, valamint a mérési 
skálák fejlődése során a mérés három kritikus, vagyis át nem hágható korlátja merül fel.1 

Ebből kettőt, a definíciók (az elmélet és modell) jóságát, valamint a mérés megbízhatósá-
gát már Neumann említi, a harmadikat azonban a számítás célja és feladata határozza 
meg. Egymáshoz való viszonyuk, tehát a kritikus korlátok viszonylagos nagysága döntő-
en befolyásolja a munkát. Mégis egyre gyakrabban történik meg, hogy a vizsgált sajátos-
ság vagy hatás mibenlétét és működését csak elnevezik, de nem határozzák meg kellően. 
Ez esetben még rendszeres mérése sem lehetséges. Ennek következtében a tárgyalt jelen-
ség mértékegysége és mérése bizonytalanná válik. Ilyenkor a meghatározás életlensége, 
a mérés alapvető nehézsége vagy fejletlensége reménytelenné és megbízhatatlanná teszi a 
tárgy behatóbb vizsgálatát. A felhasznált szavakat ugyanis jól meghatározott fogalmakká 
kell csiszolni, hogy mérésük lehetővé és egyértelművé, az eredmény pedig elfogadható-
vá váljon.2 A mérés és annak megkövetelhető pontossága ezért alapfeltétele bármely 
szakterület és kérdés tudományos tárgyalásának. 

Bár a gazdasági statisztika gazdagabbá és rendszeresebbé vált a második világháború 
után, és adatainak megbízhatósága is javult valamelyest, lényegében ma is érvényes 
Morgenstern [1952] tartózkodó jellemzése. Ez úgy foglalható össze, hogy a közölt alap-
adatoknak legfeljebb csak három első számjegyét vehetjük komolyan.3 Sajnos, az adatok 
összeállítói továbbra sem hozzák nyilvánosságra véleményüket az általuk közölt számok 
hibáinak bármiféle nagyságáról vagy tapasztalt eloszlásáról. A pontosságot ilyenkor is az 
alapvető adatok megfigyelése és mérése korlátozza, de ez olyan terület, amiről a statisz-
tikus ritkán és igen óvatosan szól. A publikációk nem említenek hibákat, a mérnöki és 
tudományos gyakorlattal ellentétben nem vált bevett szokássá a mért adat tűrési határai-
nak feltüntetése. 

Az input-output számítás tekintetében mégis rendelkezünk írott tapasztalattal. 
Augusztinovics Mária számolt be arról, hogy milyen és mekkora adathibák merültek fel 
a tervezés gyakorlatában, ezt hogyan ismerték fel, és miként küszöbölték ki (Augusztinovics 
[1996]).4 A tanulmány egyben azt is megmutatta, hogy mit tekint a gyakorlat pontosnak, 
azaz olyannak, amikor a további hibakeresés már abbamarad, mert nagyobb fáradság 
sem hoz érdemi javulást. Morgenstern nézetével összhangban ez mintegy ± félszázalékos 

1 Ezt Jánossy Ferenc fogalmazta meg először (Jánossy [1963]). A modern növekedéselmélettel kapcsolat-
ban Ian Steedman különösen élesen bírálta a nem mérhető, illetve az ordinális, esetleg kardinális mértékkel 
rendelkező jelenségek folytonos keveredését (Steedman [2003]). 

2 Például a „tudás szintjének" a növekedés ütemére gyakorolt hatása még képzeletben sem vonható be 
valaminő szélső érték kiszámításába. Ez a fogalmi létezés követelményeit nem teljesítő szó (vajon a fejekben 
vagy pedig a könyvtárakban meglévő, avagy a gyakorlatban alkalmazott tudásra vonatkozik-e?) ma még 
nem mérhető. Még csak nem is rendezhető (vajon az angol vagy a német „szint" a magasabb?). Ha pedig 
változóként nem számszerűsíthető egyértelműen, akkor differenciálhatósága se tételezhető fel. 

3 Ez úgy képzelhető el, hogy az értékeket grafikonokon feltüntetve, toleranciájuk az ábrázolás jeleinek 
vagy görbéinek vastagságánál nem szűkebb. Csak a szemmel is látható hiba vagy eltérés érdekes. 

4 A hiba a nemzeti jövedelem mintegy 10 százaléka, tehát a teljes forgalom mintegy 5 százaléka volt. A 
hibát a kétoldalú összevetés (termelés és fogyasztás cellánkénti egyeztetésének) módszerével a gyakorlatban 
mintegy félszázalékos toleranciára lehetett leszorítani. 
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hiba megtűrését jelenti.5 Ennél nagyobb pontosságra ma, úgy tűnik, nincsen lehetőség. 
Ez az állapot a nemzeti számvetések terén a közeli jövőben sem fog változni, még a 
fejlettebb számítógépes nyilvántartások sem hoznak itt számottevő javulást, legfeljebb az 
adatok összevethetőségét, egyöntetűségét szavatolhatják majd az eddiginél hosszabb idő-
tartamokra. 

Kétségtelen viszont, hogy a matematikai feldolgozás precizitása sokat javult. Az itt 
tárgyalt operációk (lineáris egyenletek megoldása, inverzió, spektrális felbontás) tíz érté-
kes jegyet meghaladó - tehát a számítás eredményének célszerű pontossága szempontjá-
ból megbízható - eredményt ad. Ez még a gyakorlatban megalkotott legnagyobb adathal-
mazra, az Egyesült Államok 600 szektoros mérlegére is vonatkozik, és ennél sokkalta 
nagyobb adatbázisok esetén is fennáll. 

Az input-output elmélet egyik legfontosabb eszköze Leontief inverze. Ennek a valószí-
nűség-számítás módszerével történő vizsgálatához Simonovits [1975] fogott hozzá. Be-
mutatta, hogy ha a ráfordítási mátrix elemei független valószínűségi változók, akkor a 
várható értékekből számított inverz az inverz várható értékének alsó korlátja. Ez abból 
következik, hogy a valószínűségi változó várható értékének négyzete, köbe stb. mindig 
kisebb, mint e változó négyzetének, köbének stb. várható értéke. Várható értékük szor-
zata viszont azonos a szorzat várható értékével. Ez a kétféle eredménye csak akkor lehet 
egyenlő, ha a „változó" nem változó, hanem konstans. Az inverzió és a várható érték 
képzése tehát általában nem felcserélhető műveletek. Elvégzésük sorrendje kihat az ered-
ményre. Ha azonban a mérés hibái nem függetlenek egymástól, akkor az inverz alábecs-
lése is előfordul. 

Simonovits rövid jegyzete sok követőre talált. Máig már több mint 30 tanulmány és 
könyv idézett forrása lett. E dolgozat is figyelembe veszi mindezeket, de részben más 
úton jár. Egyrészt a mátrixok sajátértékeinek becslésére összpontosít, másrészt elméleti 
eloszlások helyett a tényleges számításokban megjelenő értékekre, tehát nem az elméleti 
valószínűségekre, hanem a gyakorlatban tapasztalt gyakoriságokra támaszkodik. 1980-
ban ugyanis Leontief professzor irányításával a Battelle Laboratórium a korrózió ameri-
kai költségeit vizsgálta. Azt a kérdést tették fel, hogy az akkori új, „bestpractice" védel-
mi eljárások általános alkalmazása mibe kerülne, és mekkora megtakarításhoz vezethet. 
A becsült adatok bizonytalansága sok kérdést vetett fel. Az eredmény érzékenységének 
vizsgálata azonban a benne szereplő bizalmas üzleti információk miatt nem került nyilvá-
nosságra. A munka során azonban kiderült, hogy megbízhatóbb, szorosabb és gyakorla-
tibb az a becslés, amely magára az adatokra és ezek gyakorisági eloszlásaira épít. Az 
ennél szabatosabb, de csak feltételezhető eloszlásokból kiinduló számítások néhol laza 
korlátokhoz vezettek. Ha lehet, akkor a vizsgált adathalmazból kell kiindulni, mert ez a 
számítás során nyílt vagy burkolt útbaigazítást adhat hibái lehetséges és vélhető korlátja-
iról és okairól. Igaz, a gyakorlati eloszlások valódi ereje csak viszonylag nagyobb modell 
esetében mutatkozik meg.6 

Mielőtt azonban nekilátnánk feladatunknak, még egy kérdésre kell kitérni. Amikor 
valamely számítás hibáját megállapítjuk (ha azt egyáltalán meg lehet állapítani: mert 
lehet, hogy a hibát is csak becsülni tudjuk), akkor még általában nem ismeretes, hogy az 
elmélet, a mérés és/vagy a számítás pontatlansága felelős-e érte. A kutatás eszköze per-
sze mindig a hibaszámítás és a perturbációk matematikai elmélete. De a hiba mérése és 
értelmezése egyaránt segíti a számítás, a szakmai elmélet és a mérési módszer fejlődését. 

5 Ez felelt meg Jánossy Ferenc gyakorlatának is, aki mérnök lévén a logarlécen leolvashatónál pontosabb 
mérésre nem is törekedett. 

6 E tézis szigorú bizonyítása és korlátjainak ismerete a valószínűségek véges elméletének Rényi Alfréd és 
Erdős Pál által tervezett, de befejezetlenül maradt fejezeteire tartozna. 
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Ezért fontos az, hogy a hiba forrásainak éles megkülönböztetése ellenére a tárgyalás 
során az érvelés és gondolkodás mindhárom területre támaszkodjon, s csak az elvégzett 
munka után próbálja szétválasztani a hibák vélhető eredetét. 

Pontosabban szólva: a számítási hiba kiszűrhető a számítás ellenőrzése vagy megis-
métlése útján.7 Az elmélet és a mérés hibáinak egymástól történő elválasztása gyakran 
mégis kétséges marad, mivel a mérés szabatossága nem növelhető tetszőlegesen. Talán 
ezért is találunk szakmánkban oly' sok egymásnak ellentmondó elméletet, amelyek felett 
a tapasztalat még nem hozhatott egyértelmű és végleges ítéletet. E dolgozat ezért egy-
aránt tekinthető az elméleti hibaszámítás gyakorlati alkalmazásának, és a multiplikátor 
hibáinak tapasztalati becsléséből kiinduló mérték kialakításának. Sorra szemügyre veszi 
az input-output modell, illetve ennek mátrixaival végzett legfontosabb számítások meg-
bízhatóságát. 

A nyílt modell 

Az első és különösen aggasztóvá vált kérdés az, hogy az árak és mennyiségek nem 
egyensúlyi volta mennyire zavarja meg az alapadatok megfigyelését és mérését, vagyis 
az A = {ŰLJ folyó ráfordítási mátrix elemeinek megállapítását. Mi a következménye 
annak, hogy a legalapvetőbb kiinduló adatok összesítése ismeretlen, és vélhetően nem 
egyensúlyi árak és mennyiségek alapján történt meg? Ezt az eredeti, a számítások és az 
adatfelvétel mögött megbúvó, lappangó egyensúlyt részletesen és pontosan sohasem is-
merjük. Elméleti modell felállítása nélkül nem is létezhet egyensúlyi ár.8 A valóságban 
az árrendszerek és arányrendszerek csak valamilyen modellel végzett számításból ismer-
hetők meg, mégpedig éppen és csakis a modellek adta részletezésben. Az egyensúly nem 
a gyakorlatban, hanem az elméletben jelentkezik. A gyakorlati helyzet csak közel vagy 
távol lehet valamely elméleti követelményhez, de sohasem lesz azzal teljesen azonos. 

Az input-output elmélet szerint a kiinduló együtthatókat úgy kell meghatározni, hogy 
az egyes paikxk értékáramlatokat tartalmazó cellákat a k-adik oszlopban a pkxk teljes ter-
meléssel osztjuk el. A kapott koefficiens értéke így paik/pk. Ez már csak az áraktól függ, 
mert a termelt mennyiségek x vektora kiesik az osztás folyamán. Ha most < p > jelöli a 
p = ipr p2, P„) tényleges árakból összeállított diagonális mátrixot, akkor a koeffici-
ensek mátrixa a 

<p> A <p> 1 (1) 

alakban adott. A kapott mátrix független az x mennyiségektől, de változik a p árrendszer 
minden változásával. Mégis segít az a körülmény, hogy az (1) egyenlet az elméleti együtt-
hatók A mátrixának hasonlósági transzformációja. Ez pedig nem változtatja meg a mátrix 
sajátértékeit. Ez azt jelenti, hogy a sajátértékekkel kifejezhető összes eredmény, tehát az 
elméleti profitráta, a növekedési ráta (vagy a ciklusok hossza), továbbá a helyesen átla-
golt multiplikátor nem függ az adatok felvétele idején éppen érvényesülő árak rendszeré-
től vagy rendszertelenségétől. A mérés során használt mérték változása vagy torzulása 
nem gyakorol befolyást a kapott eredményre. Semmiféle pontatlanságot vagy változást 

7 Még ez sem olyan egyszerű. A káosz matematikai elméletének megalkotása után világossá vált, hogy 
vannak olyan egyenletek, amelyek megoldása során a számítás ismétlése új és más, esetleg távoli ered-
ményt ad. 

8 Ez az állítás éles ellentétben áll a statisztika, sőt a gazdaságtan jelenlegi gyakorlatával. Ma felteszik, 
hogy az árak egyensúlyban vannak, vagy ahhoz elég közeliek, vagy a megfelelő indexek segítségével kiiga-
zíthatók. Ez a feltevés a növekedési pálya ciklikus voltának elismerése esetén tarthatatlanná válik. 
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nem okoz a keresett sajátértékek tekintetében az, ha a mérésre alkalmazott árak rendsze-
re nincs egyensúlyban. Bármilyen pozitív árrendszer egyaránt alkalmas a mérésre, ha azt 
egyöntetűen és következetesen alkalmazzák a modell egészére. Ez egyben indoka annak, 
hogy az érzékenységi vizsgálat éppen a sajátértékek valódi és a fentiek szerint pontosan 
megismerhető nagyságából indul ki. 

Vigyázni kell azonban arra, hogy mit nem jelent ez az állítás. Nem azt mondja ki, hogy 
a torz árak nem érintik a gazdasági életben felhasznált mennyiségeket, hogy nem vezet-
nek olyan helyettesítésekre, amelyek befolyásolják a sajátértékeket és így tovább. Pusz-
tán azt fejezi ki, hogy nem kell attól tartani, ha hibás, nem egyensúlyi árakkal készített 
modell látszólag torzítja a gazdaság pillanatnyi helyzetét és a számítás eredményét. Bár-
milyen árakat alkalmaz a statisztikus az adatfelvétel során, ha következetesen jár el, tehát 
azonos termékeket azonos áron számol el, akkor a kapott együtthatók lehetővé teszik a 
sajátértékek szabatos megismerését, tehát a mérést és a kapott eredmények segítségével 
az elemzést is. 

Azt sem jelenti, hogy a p'Ax/p'x (az úgynevezett Raleigh-Aitken-hányados), azaz a 
ráfordítás és a termelés viszonya pontosan méri a rendszer elméleti hatásfokát. Az utóbbi 
a mátrix legnagyobb és pozitív sajátértéke (vagy ennek reciproka, ha azt a termelés és 
ráfordítás viszonyával p'x/p'Ax alakban definiáljuk).9 Ebben a mutatóban a termelési 
arányok is szerepet játszanak. Az így mért hatásfok a gyakorlatban nagyobbnak is, ki-
sebbnek is adódhat az elméletinél. Annál jobban közelíti meg az utóbbit, minél jobban 
közelíti az ár és a termelés a mátrix megfelelő sajátvektorait. A hányados azonban jó 
becslése a mátrix legnagyobb sajátértékének akkor is, ha a sajátvektorok kissé hibásak, 
azaz még nem ismeretesek pontosan. 

A fenti hányadossal, az éppen érvényes arányokkal való számítás a rendszer pillanat-
nyilag érvényesülő hatásfokát méri. Az árak és mennyiségek eltéréséből vagy pontatlan 
méréséből származó hiba százalékos nagyságát ezért külön is vizsgálni kell.10 A kérdés 
ekkor az, hogy ha az x termelési vektor és a p árvektor + 7T százalékos hibája okozza 
a hatásfok rossz becslését, akkor e vektorokban lévő hibák miatt mennyire térhet el az 
így kapott érték a feltételezhető elméleti nagyságtól. Az is érdekes azonban, hogyan lehet 
az így kapott hibát csökkenteni. Ez nyilván lehetséges, mert e vektorok a mátrix segítsé-
gével (általában éppen a megismételt beszorzással) gyorsan és egyszerűen javíthatók, 
sőt, tetszőlegesen pontossá tehetők. A szorzások figyelmes elvégzése alkalmával fény 
derülhet az eljárás konvergenciájának sebességére, tehát a szubdomináns sajátérték nagy-
ságára is, valamint az adott esetben a számítást éppen megzavaró főbb tényezőkre is. 

A gyakorlati és az elméleti hatásfok 

Az elkövetett hibát könnyű becsülni. A szorzatok százalékos hibakorlátja hozzávetőleg a 
szorzók relatív hibáinak összege. A vektor hibája a hányados képzésekor legföljebb a 
mátrix szubdomináns sajátértékével szorzódik. A domináns sajátértékkel való szorzat 

9 E hányadosokat eredetileg szimmetrikus mátrixokra definiálták. Ekkor a jobb és bal oldali vektorok 
azonosak. Itt értelemszerűen a megfelelő, de egymástól eltérő vektorokat használjuk (lásd még Simonovits 
[1969]). 

10 A hibát két okból is viszonylagos, százalékos formában kezelem. Egyrészt sajátvektorokról lévén szó, 
ezeknek csak arányaik adottak, szintjük tetszőleges. Másrészt a közgazdászt és a mérnököt éppen a hibakor-
lát százalékos nagysága szokta érdekelni. Hasonlóan az említett korróziós vizsgálatokban a „legjobb techni-
kát" felbecsülő értékeket és ezek bevezetésének költségét nem mindig tudták egész pontosan becsülni a 
mérnökök, de abban már biztosak voltak, hogy adataik 1 , 5 , 10 vagy 20 százalékos toleranciával vagy csak 
nagyságrendileg használhatók. 
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pontos eredményt ad. A vektor hibái tehát csak az erre merőleges alterekben hatnak. 
Ezek azonban nem okozhatnak a szubdomináns sajátértéket meghaladó mérvű változást. 
Az eredmény hibája ezért mindig zsugorodik. A kontrakció erős. A szubdomináns saját-
érték a mátrix n szektorszámával csökken, mégpedig 1!4n arányban." 

Ha tehát a kiinduló adatok hibái ±10 százalékosak, akkor a hatásfok becslési hibája 
nagyobb mátrixok esetében már csak néhány százalék. Az eredmény hibája jóval kisebb 
a kiinduló vektorok hibájánál, és sohasem haladja meg a pontosabb vektor hibakorlátját. 
(Ha például a két vektor egyike szabatos, tehát hibátlan, akkor a másik vektor hibája, 
bármekkora legyen is az, teljesen hatástalanná válik). A mátrix nagyobbá és részleteseb-
bé válásával az ilyen hiba egyre jelentősebben csökken. Ez persze csak addig érvényes, 
amíg a részletezés nem növeli a szorzóvektorok százalékos hibakorlátját. 

A Raleigh-Aitken-hányados ismert hibacsökkentő hatása nagy mátrixokra alkalmazva 
roppant hatékony. Általában igen gyorsan javítja a becslést. Az általános esetben egy, 
legfeljebb két lépésben (amikor a mátrix segítségével „iterált", vagyis beszorzott vekto-
rokat használunk) gazdaságilag pontos, kifogástalan eredményt ad, még akkor is, ha az 
indulóvektorok hibája a fentieknél nagyobb. Az eljárás tehát a sajátérték becslésének 
befejező lépéseként - már csak ellenőrzésként is - melegen ajánlható. Tapasztalatom 
szerint az eredmény megbízhatóságát (tehát a már egzaktnak tekinthető helyértékek szá-
mát) minden lépéssel megkétszerezi. Ezt a tanácsot a mátrixszámítás alapvető művei is 
alátámasztják. 

A ráfordítási mátrix más hibái 

A bemutatott összefüggések nem vonatkoznak azokra az esetekre, amikor maga az adat-
gyűjtés hiányos, vagy (például a piaconként eltérő árak miatt) nem egységes árakon 
történt meg. Ekkor is feltehetjük azonban, hogy a hibák nem haladják meg az A mátrix 
valamilyen ±dA nagyságú korlátját. Itt is a mátrix spektrális felbontása ad lehetőséget a 
sajátérték ebből következő változásának becslésére. A mátrix dA változása ugyanis a 
sajátérték a nagyságát a + da , a p' sajátvektort pedig p' + dp' nagyságúvá változtatja. 
Ekkor 

(p' + dp'){A + dA} = (a + dá)( p' + dp'). (2) 

Elvégezve a szorzást 

p'A + p'dA + dp'A + dp'dA = ap' + adp' + dccp' + dadp'. (3) 

Levonva a pA = ap egyenlőséget, elhagyva a magasabb rendű differenciákat, majd a 
jobb oldali x sajátvektorral szorozva 

p'dAx + dp'Ax = adp'x + dap'x. (4) 

Figyelembe véve, hogy Ax = ax, s ezért dp'Ax = adp'x, végül 

p'dAx = docp'x. (5) 

Vagyis a sajátérték változása első közelítésben da = p'dAxlp'x. 

11 A tényleges érték magasabb és alacsonyabb is lehet. A korróziós vizsgálatban ez az érték mintegy 0,05 
körül állt. (Ezért jobb nem elméleti értékkel, hanem a mátrix tényleges sajátértékeivel számolni.) Egyetlen 
szorzás már huszadára csökkentette a kiinduló vektor relatív hibakorlátját. Lehetséges azonban, hogy a 
szubdomináns sajátérték nagyobb, mint várható lenne. Erre is lesz példa a következőkben (lásd még Mol-
nár-Simonovits [1998]). 
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A becslés itt ismét Raleigh-Aitken-féle hányadoshoz vezetett, de most a d\ hibára 
alkalmazva. A sajátérték változását tehát a megfelelő sajátvektorokkal lehet becsülni. Ez 
a mátrix minden sajátértékére érvényes. A közelítés a négyzetes tagokat elhanyagolja. 
Biztonságosan alkalmazható, míg a mátrix vélhető hibája nem haladja meg a ±10 száza-
lékot. Ezt a mai mérlegszámítások, ágazati és népgazdasági mérlegek esetében már bíz-
vást feltehetjük.12 Ekkor az elhanyagolt tagok a becslést legfeljebb egy százalékkal torzít-
hatják. A hányados azt mutatja tehát, hogy ha a hiba abszolút nagyságát egyensúlyi 
árakon mérjük, akkor ezt a teljes termeléshez viszonyítva, a sajátérték változását fejez-
zük ki. Nem hibázunk nagyot akkor sem, ha a méréshez a tényleges árakat használjuk 
fel. Biztosabb eredmény népgazdasági számításokban ma még aligha érhető el. Ezért 
minden esetben ajánlatos ezt a sajátos hibabecslő eljárást elvégezni. 

Az inverz hibája 

Leontief inverzének spektrális felbontása ugyanazokat a sajátvektorokat adja, mint az A 
mátrixé, sajátértékei azonban 1/(1 - a) nagyságúak. Abszolút értékük szerint csökkenve 
rendezzük az eredeti mátrix sajátértékeit az a r a2 , . . . , an sorba. Itt az 1 index jelölje a 
legnagyobbat, n pedig a szektorok számát. Az (1 - A) mátrix inverzét uraló diád az 
eredeti A mátrix legnagyobb, a} sajátértékéhez tartozik. Esetünkben ez tartalmazza az 
adatokban fellelhető információ zömét. Ez a legpontosabban meghatározott, mert legin-
kább mentes a hibáktól. Alakja lényegében az együtthatók sor- és oszlopösszegeivel 
arányos, ezek pedig az egyes együtthatók hibájánál nagyságrendileg pontosabban állapít-
hatók meg. A többi diád ennél jóval kisebb mértékben „nyújtja", valójában azonban 
zsugorítja a vektorok hibás adatait, s ezzel a bennük rejlő hibákat. 

A mérési-megfigyelési hiba inverzió esetén csökken ugyan, de egyes individuális érté-
kek mégis abszolút növekedést mutathatnak. Ennek ellenére a Leontief-inverz lényegé-
ben csökkenti az adatok relatív hibáját. Másként állna a dolog, ha egy viszonylag nagy 
vagy akárcsak átlagos hibájú diád zérushoz közel álló - tehát nagyon kicsi - sajátértékhez 
tartozna.13 Ennek a diádnak az inverzió után bekövetkező elkerülhetetlen uralma (mivel 
sokszorosára növekszik) hibanövelő hatású. Ez a jelenség gyakorta borítja fel az egyéb-
ként logikusan elgondolt számítást. Leontief-inverzben azonban, képzési előírásának 
következtében nem fordul elő ilyen diád. Még ha nem csökkenti is a hibát, stabil szerke-
zete miatt jól kondicionált. 

Hangsúlyozandó, hogy nem a ráfordítási együtthatók mátrixa, azaz a kiinduló A mát-
rix a jól kondicionált, hanem csak a Leontief-inverze és számításának leírt módja. Az 
(1 - A) mátrix kondíciószáma a domináns és egységnyi diagonális miatt biztosan alacso-
nyabb. Ezzel hibatűrővé, sőt esetenként hibakiegyenlítővé válik az inverz. Egy mátrix 
kondíciószáma a legnagyobb és a legkisebb abszolút sajátértékének hányadosa. Ha ez 
kisebb 10-nél, akkor a számításnak legfeljebb utolsó helyértéke csorbul. Ha azonban a 
kondíciószám magas, akkor tízes számrendszerbeli nagyságrendje ugyanennyi számjegy 
hatását emészti fel az eredményben. Ez az érték nagyobb A mátrix esetében százszoros, 
sőt a mátrix közel szinguláris volta esetén még ennél nagyobb is lehet. Ennek pedig az a 

12 E feltevés csak akkor válik kérdésessé, ha az elméleti modellt k i kívánjuk terjeszteni eddig még nem 
mért, tehát jószerivel ismeretlen területekre. 

13 Ez történik meg regressziós számítások esetében, amikor a végzett megfigyelések mátrixának sajátérté-
kei közt (a gyakori multikolinearitás következtében) egy vagy több esik közel zérushoz. Az inverzió után ez 
dominálja az eredményt, és azt néha teljesen értelmetlenné, sőt értelmezhetetlenné torzítja. Persze a szórá-
sok növekedése rámutat a számítás megbízhatatlanságra, ez azonban ezzel nem válik orvosolhatóvá. 
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következménye, hogy megsemmisül a teljes kiinduló információkészlet. Ezzel szemben 
az (1 - A) mátrix kondíciószáma még akkor is alacsony, ha az A mátrix esetleg szingu-
láris. 

A vizsgált számítások A mátrixa nemnegatív és irreducibilis. Legnagyobb sajátértéke 
általában valamivel kisebb egynél. A mátrix kondíciószáma helyett ekkor a legkisebb 
abszolút értékű sajátérték is jó tájékoztatást ad a számítás várható megbízhatóságáról. Ha 
ez közel kerül zérushoz, akkor a mátrix majdnem szinguláris. Ez esetben a számítás nagy 
hibákat eredményezhet. Ennek következtében a hibakorlát a számítás folyamán nagyon 
megnövekszik. 

Simonovits idézett jegyzete és annak tételei alapján sajátos, de mégis valós arányokat 
leíró számpéldát szerkesztettem e tulajdonság bemutatására. Legyen a szabatos mátrix A, 
ennek mintegy 10 százalékos viszonylagos mérési hibája pedig H. Ez a mérési hiba 
azonban ne zavarja meg a mátrix sorainak és oszlopainak összegét. A teljes elosztandó 
termelést és költséget ugyanis a statisztikai adatokból viszonylag jól ismerjük (itt: hiba 
nélkül). A hibák eloszlása ezért kiegyenlítő'jellegű. 

A = 
f 0,4 0,5 ^ 

0,5 0,4 
H = 

( 0,04 

-0 ,04 

- 0,04^ 

0,04 
A + H = 

f 0,44 

0,46 

0,46 ^ 
0,44 

A relatív hiba tehát legfeljebb 10 százalék, és mind sor-, mind pedig oszlopirányban 
kiegyenlítődik. Az (1 - A - H) mátrix kondíciószáma 10,2, az (A + H) mátrixé pedig 
45. Ennek meglepő következményei vannak. 

Azt tapasztaljuk ugyanis, hogy A inverze és (hibával együtt) mért értékének inverze 
még köszönő viszonyban sem áll egymással, ugyanis (mindenütt három értékes jegyre 
kerekítve a számításokat) a következő eredményeket kapjuk: 

A = 
- 4,44 

5,56 

5,56 A 

-4 ,44 
(A + H) = 

( - 24,4 25,6 ^ 

25,6 - 24,4 

Ugyanakkor e mátrix pontos, valamint hibás értékének Leontief-inverze igen közel 
marad egymáshoz. 

(1 - A)-1 = 
5,45 4,54 
4,54 5,45 

( l - A - H ) - f = 
'5,49 4,51 
4,51 5,49 

Ez utóbbi szerint a 10 százalék körüli mérési hibája az inverz számításának kiegyenlítő 
jellege miatt 1 százalék alá csökken. 

E meggondolkoztató példából fontos gyakorlati és ugyancsak lényeges elméleti követ-
keztetések adódnak. A legfőbb gyakorlati következmény az, hogy még egyszerűnek tűnő 
gazdasági számításokat sem szabad érzékenységi vizsgálatok nélkül elfogadni. Ha a szá-
mításban a kivonás és/vagy szorzás művelete szerepel, akkor az eredmény viszonylagos 
hibája könnyen végtelenné nő. Ilyenkor a lehetséges hibák vizsgálata nélkül az eredmény 
félrevezetővé válhat. Például pozitív helyett negatív, vagy pedig nagyságrendileg eltérő, 
tehát mindenképpen értelmetlen és használhatatlan.14 E gyakorlati következtetés különö-
sen megszívlelendő tapasztalati része az, hogy az esetleges szingularitás (zérussá válás) 

14 Ezt gyakran tapasztaltuk a külkereskedelmi vagy a fizetési mérleg közzétett egyenlegével és változása-
ival kapcsolatban. Néha még a változás előjele is kétségessé vált. 
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környezetében alaposan vizsgálandó a számítás menete, mert e helyek (akárcsak a koz-
moszban található fekete lyukak) teljesen felborítják környezetűk vélt „geometriáját". 

Az elméleti következtetés a gazdaságtan alapvető feladatát érinti. Ma nagyjából-egé-
szében minden közgazdász elfogadja, hogy e feladat a szűkös erőforrások elosztása ver-
sengő célok közt. Annak megállapítása azonban, hogy mekkora termelést tesz lehetővé a 
szűkös erőforrások elosztása, nem lehetséges az A mátrix inverzének kiszámítása nélkül. 
A meg nem bízható inverz azonban itt (az olyan számításokban, amelyek a gazdaság 
egészének anyagcseréjét vizsgálják) éppen ennek a feladatnak a megoldását szolgálja. 
Azt mondja meg, hogy ha ismerjük a termékek valamilyen készletét, akkor abból mekko-
ra termelés valósítható meg. Ha pedig erre a kérdésre a fenti körülmények miatt nem 
adható megbízható válasz, akkor nyilván helyes magát a kérdést másként feltenni. 
Amennyire világos ugyanis a válasz arra, hogy valamely kívánt termékkosár előállítása 
milyen ráfordításokat kíván az adott helyen és időben az ugyancsak adott technika figye-
lembevételével, annyira bizonytalanná válik a válasz a fordított irányban feltett kérdésre, 
amikor meglévő készletből indulunk ki a termelési lehetőségek meghatározására. 

A fenti érvelés ellen azt lehet felhozni, hogy nem egyszerűen a szűkös források elosz-
tása, hanem optimális elosztása a feladat, és ezt a modern gazdaságtan ma a lineáris 
(vagy a hibákra még érzékenyebb nemlineáris) programozással oldja meg. Csakhogy 
ennek megoldásában ismét a korábbihoz hasonló mátrix inverze játszik szerepet. A prog-
ramozás eredményének érzékenységét ezért ugyanígy kellene vizsgálni. De ez ritkán, 
vagy sohasem történik meg, holott a fentinél még nagyobb veszélyre mutatna rá. Az 
input-output számítás eredménye a kiinduló adatok változásának folytonos függvénye. A 
programozás eredménye azonban hirtelen ugrással válaszolhat a kiinduló adatok kis vál-
tozására is. A pontos, illetve a közeli, „szomszédos" megoldás teljesen más eljárásokat 
választhat, vagyis más technikai megoldások együttesét teszi optimálissá. Ilyenkor azon-
ban a számítógéptől kapott válasz már nem hasznos. Ez esetben ugyanis még minőségi-
leg is félrevezetővé válhat, tehát teljesen más eljárásokat választhat ki optimálisként, 
mint amit a hibátlan (vagy kevésbé hibás) adatokból végzett számítás kijelölne. 

Gyakorlati számítások 

A kutatás korábbi szakasza a keynesi (összevont) multiplikátor elméletét és értékét, vala-
mint annak ágazati eltéréseit vizsgálta (Bródy [2005]). Ott már feltűnt, hogy az összevont 
multiplikátor értéke nagy pontossággal megállapítható, bár az ágazati értékek nagyon 
eltérnek ettől az átlagos értéktől, és csak első értékes jegyük az igazán megbízható. 
Ezeket a sajátosságokat itt részletesebben vizsgáljuk a 2000. évi magyar mérleg folyó 
ráfordításait tartalmazó A mátrix adatainak segítségével.15 

A folyó ráfordítási mátrix együtthatóit a KSH 6 tizedesre kerekítve közölte. A pontos-
ság azonban nyilván nem vonatkozik mind a hat tizedes jegyre. Ez a nagyfokú precízió 
csupán a gépi osztás végtelen folytathatóságának látszatából ered. Biztosan nem jelenti 
azt, hogy az adatokat közlő statisztikus az együtthatókat milliomodrésznyire pontosnak 
véli. Ha óvatosak akarunk lenni, akkor a mért érték egy és három százaléka közt lévő 
hibakorlátot választhatunk. Helyes tehát azt megvizsgálni: hogyan és mennyiben változik 
az inverz legnagyobb és pozitív sajátértéke (az összevont multiplikátor), ha a számítás 
kiinduló adatait nem teljes egészükben, hanem csak rövidítve, csonkítva használjuk fel. 

15 Ezek az adatok, ahogyan azt idézett publikációm leírta, a KSH úttörő publikációjából származnak, s itt 
elsősorban azzal kísérletezem, hogy hány tizedes jegyre kell az együtthatókat kiszámítani, hogy a célszerű 
pontosságot elérjük. 
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Ekkor esetenként változó számú jegyet tekintünk megbízhatónak. Ha például csak 5, 4, 
3, 2 tizedesre vagy pedig csak az elsó' két értékes jegyre kerekítjük az együtthatókat, s 
ebből indulunk ki a számításban, akkor ez azt jelenti, hogy megvizsgáltuk, befolyásol-
hatják-e a pontosan nem mérhető és ezért elhagyott további jegyek a számítás végső 
értékét. Ha csak az első két számjegyet használjuk fel az eredmény megállapítására, 
akkor azt feltételezzük, hogy az együtthatónak csak ezek a számjegyei megbízhatók. Ez 
tíz százaléknál nem nagyobb bizonytalanság feltételezését jelenti. (Ami már nemcsak 
óvatos, de nagyon is kétkedő és konzervatív becslés.) 

Az 1. táblázat ezért a multiplikátor így kiszámított, egymástól kissé eltérő értékeit 
négy tizedes jegyre kerekítve mutatja be. Nem azért, mintha a gazdasági életben a 
multiplikátor egész számnál és (talán) egy tizedes jegyénél nagyobb pontosságára volna 
szükség, illetve pedig ennél többet kellene vagy lehetne gyakorlatilag figyelembe venni. 
Csak azért kell a több számjegy, hogy a számítás tényleges és meglepően nagyfokú 
biztonsága világossá váljon. 

1. táblázat 
A 2000. évi inverz legnagyobb sajátértéke 

Tizedes jegy Multiplikátor 

6 7,3963 
5 7,3862 
4 7,3981 
3 7,3608 
2 7,3737 
2 értékes 7,3488 
3 értékes 7,3955 

A multiplikátor egy tizedesre kerekített értéke még a puszta 2 tizedes jegyre kerekített 
adathalmazból számítva is 7,4. Ha e helyett 2 értékes jeggyel számolunk, akkor valami-
vel kisebb (az eltérés 6 ezred), de 3 értékes hely számbavétele esetén ismét pontos. Az 
eredmény tehát minden feltüntetett kerekítés és csonkítás mellett lényegében azonosnak 
bizonyult. 

A mátrix sajátértékének nagysága számítható a Raleigh-Aitken-hányadóssal, valamint 
az úgynevezett Mises-féle iterációval is.16 A sajátvektorok első közelítésének a mátrix 
oszlop-, illetve sorösszegeit tekinthetjük. Ezekkel újabb és újabb szorzást végezve, tehát 
„iterálva" sorra kapjuk az A mátrix 0,8648 nagyságú legnagyobb sajátértékét egyre job-
ban megközelítő 2. táblázatbeli arányossági tényezőket. 

A konvergencia mindkét esetben elég gyors, habár a szubdomináns sajátérték itt sok-
kal nagyobb a vártnál, jóval több mint fele a legnagyobb sajátértéknek. Értéke 0,5835. 
Ez arra utal, hogy az iteráció egy-egy lépése csak mintegy felezi a hibát. A Raleigh-
Aitken-hány ados azonban még ebben az esetben is, már első ismétlése után is a gyakorlat 
számára kielégítő és használható értéket ad. 

Van-e összefüggés az iteráció tapasztalt gyorsasága és a modell (nemcsak a megválasz-
tott számítási eljárás) hibajavító képessége, azaz a hibák hatásának viszonylag csekély 

16 Ez az egyetlen oldalról történő iteráció is gyorsan közelíti a pozitív (vagy nemnegatív) mátrixok 
mindig domináló legnagyobb sajátértékét. A sajátérték itt az a „normalizáló" faktor, amely a p^A = 
iterációk során helyreállítja a p vektor normáját (például pozitív elemeinek összegét vagy valamely kiválasz-
tott elemének - legtöbbször a bérrátának - nagyságát). 
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2. táblázat 
A Raleigh-Aitken-hányados, illetve a Mises-iteráció 

Raleigh-Aitken-hányados Mises-iteráció 

0,8623 0,8819 
0,8647 0,8686 
0,8649 0,8652 
0,8648 0,8644 
0,8648 0,8648 
0,8648 0,8648 

volta közt? Nem tudom ezt szabatos matematikai formában megválaszolni, de az adatok-
kal dolgozva, bizonyos nagyságrendi és formai érvek kialakultak bennem. Úgy látom: a 
mérés hibái nem abból állnak, hogy a mátrix struktúráját, az ágazatok fontos és kevéssé 
fontos kapcsolatait félreismerjük vagy összekeverjük. Csupán az történhet meg, hogy az 
egyes ráfordításokat - a mi esetünkben: a 22 sorban és 22 oszlopban álló 484 együttha-
tót, amelyek átlagos nagysága a 3 és 4 százalék közt van - nem mérjük meg elég ponto-
san. Amíg azonban ez a mérési pontatlanság nem haladja meg a harmadik tizedes jegyből 
(tehát az ezrelékes nagyságból) vett kerekítés nagyságát, addig az átlagos ágazati 
multiplikátor (tehát az inverz) vagy maga az eredeti mátrix legnagyobb sajátértékének 
becslése három számjegyre pontos marad. Azok az 5 ezrelékes eltérések, amelyek a mért 
viszonylagos ráfordítás harmadik jegyében történtek meg, legfeljebb 1 ezreléknyi, tehát 
ötödrésznyi viszonylagos eltérést okoznak a számított értékben. A további helyértékeken 
álló számjegyek iránt pedig a számítás teljesen közömbös. Ezekre a helyekre tehát bármit 
vagy éppen semmit írhatunk. Ez persze annak köszönhető, hogy a mérési hibák egyfor-
mán lehetnek pozitívak és negatívak, tehát bizonyos mértékig kiegyenlítik egymást a 
további számítás folyamán. 

Maga ez a kiegyenlítődés annak az eredménye, hogy az elkövetett a hibák nem teljesen 
függetlenek egymástól: ha valahol többet számolunk el, mondjuk a felhasznált energiá-
ból, akkor egy másik ágazatra kevesebb jut. Ha egy adott ágazat valamelyik költségté-
nyezőjét felfelé torzítjuk, akkor - mivel az összes költséget általában jobban ismerjük, és 
valamivel pontosabban is mérjük a részleteknél - alighanem másutt a másik irányban 
tévedünk. Azt a tapasztalatot is szeretném itt ehhez hozzáfűzni, hogy minél nagyobb a 
mátrix, annál kedvezőbben alakul hibajavító, hibaelsimító hatása. Ez már azzal támaszt-
ható alá, hogy a 30 szektoros nagyságrend felett érezhetővé válik a nagy számok törvé-
nyének hatása. Ezért akkor már feltehetjük, hogy a hibák zérus várható értékű és jól 
becsülhető szórású normális eloszlású valószínűségi eloszlásból vett mintának tekinthetők. 

Következtetések 

A két legfontosabb elméleti eredményt kiemelve és értelmezve, a következőket mondhatjuk. 
1. A folyó ráfordítási együttható mátrixából számított minden sajátérték - ezek megha-

tározása és megalkotásuknak előírt rendszere szerint - mértékfüggetlen. Ez azt jelenti, 
hogy a sajátértékek szabatosan kiszámíthatók, nem függenek a mértékegységek megvá-
lasztásától. A mértékek rendszerének megváltoztatását leíró hasonlósági transzformáció 
a sajátértékekhez tartozó sajátvektorokat a koordináták bármely kívánt vagy megadott 
rendszerébe át tudja vinni. 
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Mint a természeti tudományokban, a gazdaságtanban sem létezik a koordináták (mér-
tékegységek) abszolút rendszere. A mértékegységek megállapítása mindkét tudomány-
ban megegyezés kérdése. Helyes tehát a gazdaságtanban is változatlan arányokat keresni 
az elmélet alapjául. Ilyen a korszakos növekedési ráta, a hatásfok és a főbb ciklusok 
hossza. Ezek sajátértékek. Lényegükben az emberi gazdálkodás biológiailag és fizikailag 
adott tartamaihoz köthető, konstans vagy pedig csak igen lassan módosuló nagyságok. 
Ugyancsak logikus az a kívánság, hogy a mértékek rendszerének, a pénzlábnak és az 
áruk szokásos mértékegységeinek változása ne legyen hatással a gazdasági tételek érdemi 
megállapításaira. Ennek logikus következménye, hogy a gazdaság mérése is sajátértékek 
és sajátvektorok szerepére és jelentésére épüljön. 

2. A Leontief-inverz domináns diagonálisa miatt jól kondicionált. Az inverzió elvég-
zése növeli a szükséges és megbízható információ arányát. Ugyanakkor zsugorítja és 
kiegyenlíti a mindig eltérésekkel és hibákkal járó mérés zavaró hatásait. Ez annak követ-
kezménye, hogy a folyó ráfordítási együtthatók A mátrixának legnagyobb és pozitív 
sajátértékéhez tartozó, valamint a legtöbb információt hordozó pozitív diád súlya az 
inverzió során növekszik. Éppen ezért válik ez a domináns diáddá, míg a többi diád 
viszonylagos, és abszolút hatása egyaránt valamelyest csökken. 

Leontief ezzel módosította és új módon fogalmazta meg a gazdaságtan egyik alapvető 
kérdésfeltevését. Nem arra válaszolt, hogy adatván a többlettermék egy bizonyos halma-
za, abból mit lehet előállítani, tehát hogyan lehet vagy kell elosztani a szűkös javakat. Ez 
a kérdés rossz, mert jellegzetesen bizonytalan válaszokhoz vezet. Ehelyett azt kutatta, 
hogy adott és kívánt többlettermék (final bili of goods) hogyan állítható elő adott körül-
mények közt. Ezzel lehetővé teszi azt, hogy a gazdaságtan az instabil növekedésmaximá-
lás helyett helyesen határozza meg a stabil, bár ciklikus növekedés során felmerülő szük-
ségleteket. Leontief tehát, bár ezt csak közvetve említi a bővített újratermelés modelljé-
nek felállítása kapcsán, felismerte a gazdaság menetének irreverzibilis voltát, és így túl-
lépett a gazdaságtan főáramának mechanikus és reverzibilis felfogásán. 

Ugyanakkor le kell vonni két gyakorlati következtetést is. Az első az, hogy a megfele-
lő perturbációs számítások elvégzése nélkül általában nem ítélhetők meg az eredmények. 
A hibaszámítás elvégzése azért is ajánlatos, mert rámutat, hogy a megkövetelhető tole-
rancia a számítás menetében csökken-e, vagy növekszik, és mennyire. A második követ-
keztetés az, hogy minden modell feltételezéseken alapul, és ezeknek a feltételeknek az 
elvégzett mérések és kapott adatok nem mindig tesznek eleget. A modell feltevéseinek 
megváltoztatása, például zártabb vagy részletesebb modell felépítése, esetleg más - pél-
dául statikus helyett dinamikus - szemlélet alkalmazása vagy a ciklusok figyelembevétele 
is eltérést okoz az eredményben. Ez az eltérés azonban már nem tekinthető szorosan vett 
hibának, hiszen ekkor a számítási eredmények már másképpen felvetett kérdésekre vála-
szolnak. 
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T Ö R Ö K Á D Á M 

Gazdasági felzárkózás és versenypolitika 

A d é l - a f r i k a i e se t k o m p a r a t í v t a n u l s á g a i 

A gazdasági átalakulás versenypolitikai összefüggései az utóbbi években előtérbe 
kerülnek a fejlődő országokban is. A cikk egy iparosodott, de a világgazdaságba 
csak nagy késéssel integrálódó fejlődő ország, a Dél-afrikai Köztársaság verseny-
politikai reformjainak összehasonlító elemzésével mutatja be, hogy a különleges 
átalakulási modellek ugyancsak sajátságos versenypolitikai rendszerek bevezeté-
sét teszik szükségessé. A nemzetközi összehasonlítás az európai átalakuló orszá-
gok és több fejlődő ország versenypolitikájának fejlődésére alapozza általánosító 
következtetéseit.* 
Journal of Economics Literature (JEL) kód: K21, L40, P52. 

A kelet-európai gazdasági átalakulás egyik funkcionálisan fontos, ám a szakirodalomban 
csak másodlagos figyelmet kapott területe a piacépítés és a versenypolitika. Ennek persze 
oka lehet, hogy ezen a szabályozási területen politikai egyetértés kísérte a „főárami" 
normákhoz való alkalmazkodást, s itt vita nélkül jó hatásfokkal lehetett átvenni a külföldi 
recepteket. Ráadásul a piacépítés és a versenypolitika problematikája csak nagyon kevés 
ponton érintkezik a politikával vagy a gazdaságpolitika politikailag kényes elemeivel, így 
a politikai gazdaságtani elemzés számára kevésbé érdekes terület. Van azért néhány ilyen 
érintkezési pont, mint például a privatizáció vagy a hálózati iparágak működése. A priva-
tizációt azonban a legtöbb kelet-európai átalakuló országban távol tartották a versenypo-
litikától (Fingleton és szerzőtársai [1996], Török [1999], [2004], Csaba [2005]), a háló-
zati iparágak piacszabályozását pedig elsősorban az egyébként inkább technikai érdeklő-
désű ágazati hatóságokra bízták. 

A kilencvenes években azonban nemcsak a volt szocialista országokban zajlott le mély-
reható piacgazdasági átalakulás. Ma már nem fogadhatjuk el azt az 1990 körül még 
hangoztatott tézist, hogy Kelet-Európában a semmiből kellett létrehozni a piacgazdasá-
got, viszont még az elmaradottabb fejlődő országokban is működött piacgazdaság, az 
utóbbiak felzárkóztatása tehát elsősorban fejlesztéspolitikai kérdés volt. 

A piacgazdaság létezését ugyanis nem tekinthetjük „igen/nem" jellegű problémának. 

* A cikk az Európai Bizottság és a CEPR megrendelésére készült tanulmány átdolgozott változata. A 
kutatást az NKFP A kettős felzárkózás elméleti problémái és gazdaságpolitikai eszközei című OM-00032/ 
2004. sz. program is támogatta. 

A szerző köszönetet mond Bedőházi Zitának, Csuka Gyöngyinek, Franz Kronthalernek, Dave Lewisnek, 
Thandeka Mbekinek, Geoff Parrnak, Russell Pittmannek, Sárai Józsefnek, Fungai Sibandának, Johannes 
Stephannak, Alicia Stevensnek és Vicze Gábornak, valamint egy ismeretlen lektornak hasznos segítségéért. 
A cikk hibáiért azonban csakis övé a felelősség. 

Török Ádám, Veszprémi Egyetem, BME és CEU, valamint M T A - B D F Regionális Fejlődéstani és 
Mikrointegrációs Kutatócsoport. 
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Valójában fokozatai vannak, amelyeknek megfelelően többféle versenypolitikai modellt 
is meg lehet különböztetni a két nagy irányzat, az amerikai antitröszt és az európai 
unióbeli versenypolitika mellett (Török [2001J), és a nemzetközi gazdaságpolitikai koor-
dináció egyik alapkérdése, hogy közös nevezőre lehet-e hozni a világ különféle verseny-
politikai modelljeit (lásd Garrett [1998], Lloyd [1998], Möschel [2005]). A szakirodalom 
eddig alig fordított figyelmet a modern piacgazdaságokká alakuló fejlődő országok ver-
senypolitikai problémáira (vö. Möschel [2005]), pedig az ilyen országokban számos, a 
kelet-európai országokban is ismeretlen piacépítési és szabályozási kérdésre kellett vá-
laszt találni. 

A fejlődő országok egy része az amerikai vagy az európai unióbeli mintáktól jócskán 
eltérő versenypolitikai modelleket választott, míg Kelet-Európa átalakuló országai szinte 
mindig az Európai Unió versenyszabályozását vették át, illetve adaptálták. Ez kényszer 
is volt számukra az Európa-megállapodások, illetve az Egységes Európai Piachoz való 
kapcsolódásnak az 1995-ös fehér könyvben megszabott követelményei miatt. A világ-
gazdaság vezető szereplőihez sok szálon és erősen kötődő, iparosodott fejlődő országok 
inkább általában a saját versenypolitikai útjukat járják,1 miközben érdekes megfigyelni 
azt, hogy több sikeres ázsiai iparcikkexportőr országban - mint Indiában vagy Malajziá-
ban - még mindig csak a modern versenypolitika egyes elemei léteznek (CUTS [2003]). 

Elemzési kiindulópontunk, illetve viszonyítási alapunk a Dél-afrikai Köztársaság, a 
duális gazdaság egyik legérdekesebb példája. Gazdaságfejlődése a brit birodalomban 
hasonlóan indult, mint a sokkal magasabbra jutott más telepes országok közül Kanadáé 
vagy Ausztráliáé, de kétszer is megtorpant. Először a búr-brit ellentétek kirobbanása, 
majd a többéves (1899-1902) búr háború idején (lásd Pakenham [1979]), másodszor 
pedig az ötvenes évek végétől, az apartheid rendszer okozta világpolitikai és -gazdasági 
elszigeteltség miatt (Dél-Afrika a Brit Nemzetközösségből is kilépett 1961-ben). Ez az 
elszigeteltség csak a kilencvenes évek elején szűnt meg, és az ország további néhány 
évvel később kezdte meg tényleges gazdasági átalakulási folyamatát.2 

A Dél-afrikai Köztársaság ebben az átalakulási folyamatban Kelet-Európához képest is 
számos előnnyel indult. Jogrendszere brit jellegű, jogi és közigazgatási intézményei ki-
emelkedően fejlettek nemcsak más afrikai országokkal, hanem Kelet-Európa több orszá-
gával összehasonlítva is. Köztisztviselői állománya lojális és felkészült még az átalakulás 
nagyarányú személycseréit figyelembe véve is, gazdaságában pedig több, világgazdasági 
mércével számottevő belföldi tulajdonú szereplő működik. 

A dél-afrikai jogi és szabályozási rendszer fejlődése azonban több téren legalább év-
százados lemaradást mutat más korábbi telepes országokkal szemben. Ilyen terület volt 
egészen 1994-ig az emberi jogok általános biztosítása, s ugyancsak e területek közé tar-
tozott a versenypolitika. A világ első versenytörvényeit Kanadában (Combines Act, 1889) 
és az Egyesült Államokban (Sherman Act, 1890) vezették be, hozzájuk képest Dél-Afri-
ka lemaradása csaknem 70 év a formális, és több mint 100 év a tényleges versenyszabá-
lyozás tekintetében.3 

1 Dél-Korea esetéről lásd Lee [1998], Malajziáról Lee [2002], [2003], [2004], Indonéziáról Pangestu és 
szerzőtársai [2002], Dél-Afrikáról, Zambiáról, Tanzániáról, Kenyáról, Indiáról, Pakisztánról és Sri Lanká-
ról CUTS [2003], Mexikóról OECD [2004], A fejlődő országokról összefoglaló jelleggel: Scherer [1994], 
Gal [2004], Lipimile [2004], 

2 Az etnikai többséget mintegy 65 százalékos szavazati aránnyal képviselő Afrikai Nemzeti Kongresszus 
(ANC) az 1994-es választásokon vette át a politikai hatalmat. 

3 A kétfajta versenyszabályozás különbsége Magyarországon is megfigyelhető volt a nyolcvanas-kilenc-
venes évek összehasonlításával. Az 1984-es versenytörvényhez nem rendeltek végrehajtó hatóságot, és a 
piacműködési zavarok nagy részének minősítése, a beavatkozási kritériumok megállapítása sem volt korsze-
rű. így az a versenyszabályozás csak formális volt, hivatkozni lehetett rá, de valójában nem működött. 
Tényleges versenyszabályozásról az 1990-es versenytörvény óta beszélhetünk Magyarországon. 



738 Török Ádám 

A gazdasági átalakulás iránya és a versenypolitika fejlődése 

A dél-afrikai gazdaság szektorális és regionális struktúráját, valamint munkaerőpiacát 
valójában nem is lehet a fejlődés-gazdaságtanból ismert „duális" jelzővel leírni, mert 
jóval több fejlettségi, piaci koordinációs és társadalmi modell együttélése jellemző rá. 
Johannesburg és Fokváros környékén, részben pedig a két nagyváros között modern, 
több elemében csúcstechnológiai, külföldre nyitott és versenyképes gazdaság működik. 
Több nagy ipari város (ugyancsak Johannesburg, illetve Dúrban) inkább hagyományos 
tőkeigényes, környezetszennyező, olcsó munkaerőt alkalmazó iparágak települési cent-
ruma, ezeket az iparágakat általában a hagyományos belföldi nagyvállalatok ellenőrzik. 
Hasonló jellemzőket mutat a még mindig kulcsfontosságú kitermelőipar. Ezek az ipar-
ágak többmilliós szakképzetlen (s túlnyomórészt színes bőrű) munkástömeget alkalmaz-
nak, amelynek lakhelye általában a közbiztonsági és egészségügyi katasztrófahelyzetben 
élő külváros (township). Végül foltokban megvan még az Afrikában máshol sokkal elter-
jedtebb rurális, önellátó gazdasági modell, amely legfeljebb csak munkaerőforrásként 
kapcsolódik a modernebb szektorokhoz. 

A dél-afrikai gazdaság jövedelmi egyenlőtlensége a Gini-koefficienssel mérve mintegy kétsze-
rese az OECD átlagának (OECD [2003] 3. o.). 1998-as adatok szerint a lakosság leggazdagabb és 
legszegényebb 20 százalékának aránya 22,3 százalék volt Dél-Afrikában, 25,5 százalék Brazíliá-
ban, 17,4 százalék Chilében és 7,6 százalék Thaiföldön (UN Humán Development Report 2000, 
idézi: CUTS [2002] 12. o.). A munkanélküliségi ráta országos átlagban körülbelül 30 százalék, de 
ez az adat valószínűleg lefelé torzít, mert a lakosság egy része kimarad a statisztikai megfigyelé-
sekből. Vásárlóerő-paritással korrigált GDP/fő adatok szerint a dél-afrikai gazdaság átlagos fej-
lettségi szintje az EU-átlag 50 százaléka körül, tehát a szlovák vagy a lengyel szint közelében volt 
a 2000-es évtized elején (vö. CUTS [2002] 12. o., Brandsma és szerzőtársai [2002]). Ez persze 
ugyancsak torzító összehasonlítás, a dél-afrikai gazdaság sokkal nagyobb belső egyenlőtlenségei 
és a statisztikai mérés regionális fejlettségi szinttel fordítottan arányos bizonytalanságai miatt. 

A dél-afrikai versenypolitika fejlődése tükrözi azokat a sajátosságokat, amelyek miatt 
ez az ország - más, Európán kívüli országokhoz hasonlóan - aligha vehetne át a fejlett 
világban bevált versenypolitikai recepteket. A gazdaság külső nyitottsága kicsi, a világ-
gazdaság centrumaitól távol van, piacműködését pedig számos strukturális anomália és 
fejlődési zavar teszi kiegyensúlyozatlanná. Pedig Dél-Afrikában általános értelemben sok-
kal hosszabb ideje van piacgazdaság, mint Kelet-Közép-Európa legnagyobb részében.4 

Az ANC-kormány 1994 után a gazdasági és a társadalmi szerkezet torzulásainak kor-
rekciójára is alkalmazta a versenypolitikát. Mielőtt eleve elvetnénk ezt a megoldást, gon-
doljunk csak arra, hogy az Egyesült Államokban az első versenytörvény, a Sherman Act 
is azért került 1890-ben a kongresszus elé, mert a kisemberek (small dealers and worthy 
men) nyomást gyakoroltak a döntéshozókra azért, hogy a politikai rendszer túlsúlyelle-
nes védőeszközei megjelenjenek a gazdaságban is.5 

A dél-afrikai jogrendszer más telepes országoktól különböző módon két eltérő hagyományra 
épül, ami ugyancsak akadálya volt az amerikai vagy az európai versenyjog egyszerű átemelésének 
(OECD [2003] 4. o.). Az anyagi tulajdonjog, a kereskedelem és a szerződések joga kontinentális 

4 A versenypolitika „a társadalmi szabályozás legkevésbé személyes és diszkriminatív eszköztára" 
(.Jacquemin [1994]). Ezt a definíciót azonban szerzője is valószínűleg csak az olyan fejlett piacgazdaságok 
esetére szánta, ahol - Dél-Afrikával ellentétben - a versenypolitikát nem kellett társadalmi és gazdasági 
zavarok korrekciójára is alkalmazni a piacműködési zavarok megszüntetése mellett. 

5 Lásd Bork [1993], A Sherman Act előzményeiről lásd Rowley-Rathbone [2004] 189-196. o. 
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(holland) eredetű (azaz gyökerei közösek az EU versenyjogának gyökereivel), a társasági jog, a 
pénzügyi jog és a szellemi tulajdon joga viszont a brit rendszerből származik. A kormányzati 
rendszer felépítése, a jogviták rendezési technikái (például a bírósági meghallgatások) ugyancsak 
a brit örökséget tükrözik a hagyományokhoz erősen ragaszkodó angol jogi fogalmi rendszer mellett. 

A dél-afrikai kormányzat látszólag nyugat-európai példákat követett azzal, hogy 1923 
óta elvileg voltak versenyszabályozási eszközei. A kereskedelmi és ipari minisztérium 
(Board of Trade and Industries - BTI) rendelkezett ilyen tanácsadói szereppel a kor-
mányzatban, de ez nem járt döntéshozatali vagy beavatkozási lehetőségekkel. Verseny-
törvényt először 1955-ben fogadtak el „óvatos és megengedő" jelleggel (OECD [2003] 
4. o.). 

Ez a törvény hasonlított arra, amilyen versenytörvények (szó szerint kartelltörvények) érvény-
ben voltak Európa több országában, például Németországban és Magyarországon a húszas évek-
ben. Az ilyen korai versenytörvények közös jellegzetessége volt, hogy definiáltak ugyan bizonyos 
versenyellenes magatartásformákat (például a kartell vagy a dominancia ismérveit), de ezeket 
csupán jogi alapon, közgazdasági kritériumok nélkül határozták meg. Márpedig versenyszabályo-
zási szempontból nem sokat ér például egy kartell feltárása anélkül, hogy piaci súlyát és verseny-
zavaró hatásának (lessening of competition) mértékét számszerűsítenék. 

A definiált versenyellenes magatartásokhoz nem kapcsoltak szankciókat, és nem létesítettek 
verseny szabályozó szervezetet sem. A szabályozó (a BTI egyik részlege) egyedüli lehetősége való-
jában az volt, hogy a verseny szabadsága ellen súlyosan vétő piaci szereplőket magatartásuk meg-
változtatására hívja fel. Az ötvenes évekbeli dél-afrikai versenytörvény több mint 20 évig volt 
érvényben, és mindössze 18 vizsgálatot indítottak a törvény alapján (OECD [2003] 4. o.) . A 
versenypolitika keveredett a kereskedelempolitikával: a BTI mint szabályozó hatóság például ki-
vethetett új védővámokat, miközben ugyancsak az ő feladata volt, hogy ellenőrizze a belföldi piaci 
szereplők tisztességes magatartását az importversennyel szemben. 

Az ország kormányzatát és jelentősebb vállalatait 1990-ig ugyanaz a szűk fehér gazda-
sági elit ellenőrizte, így a fent jelzett szerepzavar nem állott ellentétben a rendszer logi-
kájával. Az igen csökevényes versenypolitika azonban ahhoz elég volt, hogy valamelyest 
megnyugtassa a külföldi befektetőket. A korszak nemzetközi szabályozási környezetében 
ez nem is volt kirívó eset, mert a hatvanas és a hetvenes években csak néhány országban 
létezett bármilyen versenypolitika. 1975-ben például mindössze 35 országban volt ver-
senytörvény,6 de ez a szám 2003-ig 100-ra növekedett úgy, hogy további 30 államban 
előkészítés alatt állt a modern versenytörvény (CUTS [2003] vii. o.). Scherer 1994-es 
adatai szerint akkor már csak három OECD-országban, az apró Luxemburgban és Izlan-
don, valamint az inkább harmadik világbeli Törökországban nem volt versenyjogi szabá-
lyozás (Scherer [1994] 32. o.). A korábbi európai szocialista országokban (Albánia és 
néhány exszovjet köztársaság kivételével) 1995-ben mindenütt volt versenypolitika (lásd 
Fingleton és szerzőtársai [1996], Hölscher-Stephan [2004], sőt formálisan már Kínában 
is bevezették 1993-ban. 

A dél-afrikai versenyszabályozást először 1979-ben korszerűsítették (OECD [2003] 5. 
o.). Az ambiciózusnak látszó politikai akarat azonban az adott környezetben nem érhette 
el a várt eredményt. A kormány által 1975-ben felkért előkészítő bizottság elsősorban 
intézményi reformokat szorgalmazott a brit példa alapján, ajánlásaiból azonban a dél-
afrikai kormány csak keveset fogadott meg. Az 1979-es versenytörvény (Maintenance 

6 Ez a szám nem tartalmazza azt a néhány kelet-európai országot (mint Magyarországot vagy Csehszlová-
kiát), amelyekben formálisan fennmaradtak a húszas évek kartelltörvényei, de nem alkalmazták őket. Ma-
gyarországon a korábbi kartelltörvény helyébe 1984-ben a tisztességtelen piaci magatartás elleni formális, 
azaz valójában alkalmazhatatlan törvény lépett. 
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and Promotion of Competition Act) valójában csak elődjének kozmetikázott változata 
volt. Messze elmaradt a korszak hasonló jogszabályaitól, és széles körben lényegében 
formálisnak tartották (CUTS [2003] 29. o.). 

Igaz, sor került némi intézményi reformra. Megalakították a versenyhivatalt (Competition 
Board), az elnököt kivéve részfoglalkozású tagokkal. Nem rendeltek hozzá döntéshozó 
szervezetet, azaz a más országokban független bírósági jellegű versenyjog-alkalmazás 
Dél-Afrikában politikai döntés kérdése maradt. A hivatal fennállásának 15 éve alatt összesen 
75 jelentés született, nagyrészt csupán tájékoztató jelleggel és jogi következmények nél-
kül (CUTS [2003]). 

Tartalmi szempontból az 1979-es versenytörvény komoly születési hibája volt, hogy 
nem tett különbséget az antitröszt (tehát a vállalatok versenytorzító magatartásának sza-
bályozása) és a kormányzat versenykorlátozó szerepének a korlátozása között, és alkal-
mazása során nem is marasztaltak el állami cégeket vagy kormányzati szerveket. Ez a 
különbségtétel különösen fontos az EU versenypolitikájában (Scherer [1994] 37. o.) és 
az átalakuló országokban, ahol a modern versenyszabályozás kezdeti éveiben különösen 
fontos volt a versenypolitika korlátozására irányuló kormányzati törekvések kordában 
tartása (Fingleton és szerzőtársai [1996] 2-3. o. Török [2004] 118-121. o.). 

Fejlődő országokban gyakori, hogy a versenypolitikának éppen a kormányzattal kell felvennie 
a harcot a verseny szabadsága érdekében (Gal [2004] 42. o.), illetve, hogy a versenypolitikai 
ügyekben közömbös kormányzati szervekkel szemben csak különösen eltökélt versenyhatóságok 
érhetnek el sikereket.7 A versenypolitika kibontakozását segítő hosszabb távú politikai szándék és 
a rövidebb távú kormányzati megfontolások között gyakori az ellentét. Ilyen eset volt, amikor az 
európai átalakuló országok többségében versenypolitikai közreműködés nélkül hajtották végre a 
privatizációt.8 

Az 1979-es dél-afrikai versenytörvény legfontosabb tartalmi problémája azonban a 
versenyellenes magatartások megítélési mércéje, amely adott formájában tág teret nyitott 
a piacműködési zavarok önkényes és akár politikai alapú hatósági megítélésének. Ez a 
„közérdek", amelyet a módszertanilag sokkal megalapozottabb és intézményi szempont-
ból független brit versenypolitikából vettek át (Motta [2004] 12. o.). 

Az intézményi közgazdaságtanban sokan nem ismerik el az előre meghatározott közér-
dek fogalmát (Kirchner [2004] 311. o.), mert minden, a közérdekre hivatkozó szabályo-
zás magánérdekek befolyása alá kerülhet. A közérdek általános értelemben ugyan több 
versenypolitikai rendszerben szerepel megítélési szempontként, de csak a Sherman Actben 
szereplő „fogyasztói jólét" vagy az EU versenypolitikájában ugyancsak használt „társa-
dalmi jólét" vagy „társadalmi optimum" mellett (vö. Motta [2004] 27. o.), illetve általá-
nos jelleggel több közép-európai átalakuló ország versenytörvényében. A közérdek 
mikroökonómiai értelemben nem is mérhető, míg a fogyasztói jólét és kisebb mértékben 
a társadalmi jólét változása is kvantifikálható. 

A „közérdek" azonban az új politikai rendszerben és versenyjogi környezetben is kiemelt szere-
pet kap a dél-afrikai versenypolitikában azért, mert a társadalom nagy arányt képviselő szegény 
rétegei is gyakran - közvetve vagy közvetlenül - versenypolitikai védelmet követelnek (kicsit a 
magyar versenypolitika tisztességtelen versennyel, illetve fogyasztómegtévesztéssel foglalkozó 
területeinek analógiájára). Egy 2001. évi eset mutatja ezt, amikor egy fokvárosi gyógyszergyár 
fordult panasszal a versenyhatósághoz több multinacionális vállalattal szemben. A panaszt az AIDS 
elleni gyógyszerek magasnak tekintett árára alapozták. A dél-afrikai gazdaság számára az AIDS 

7 Zambia és Zimbabwe esete példa erre (Gal [20041 29. o.). 
8 A magyar eset részletes elemzését lásd Voszka [2003], 
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drámai csapás.9 Kérdés persze, hogy ez mennyiben orvosolható versenypolitikai eszközökkel. Az 
eset egyik kommentárja hangsúlyozta, hogy „a közérdek természetesen nem lehetett a versenyjogi 
megítélés alapja" (OECD [2003] 13. o.). 

Az 1994 előtti dél-afrikai versenypolitika egyedüli érdemének csak azt tekinthetjük, 
hogy egyáltalán létezett. Tükrözött bizonyos kormányzati szándékot a piacműködési za-
varok kiigazítására, s talán alkalmas lehetett egyes külföldi befektetők és nemzetközi 
szervezetek megnyugtatására, de ezzel be is töltötte szerepét. Működésképtelensége azon-
ban tény volt legalább két ok következtében. 

1. A versenyjog nem alakította ki a verseny korlátozására alkalmas struktúrák vagy 
piaci magatartásformák megítélésének mércéjét. A per se jellegű (külön mérlegelést nem 
igénylő) tilalmak csaknem teljes hiánya miatt pedig nehéz volt a fellépés a versenyjog 
megsértői ellen. 

2. A versenypolitika a kormányzati struktúra része volt, így pedig nem lehetett függet-
len a politikától, és nyilvánvalóan egy szűk gazdasági-politikai elit érdekeit szolgálta. 

Nemcsak kiigazítása, hanem alapos reformja is szükségessé vált tehát akkor, amikor a 
politikai rendszer valódi képviseleti demokráciává alakult át. Itt azonban látni kellett, 
hogy az új versenyjog és versenypolitika nem alkalmazhatta a fejlett piacgazdaságokban 
szokásos, minden piaci szereplőre egyenlően érvényes mércéjét, és szokásos funkcióin 
túl a strukturális kiegyenlítésben is jelentős szerepet kellett kapnia. 

Átalakulás és versenypolitikai reform 

A dél-afrikai gazdaságban hagyományos módon a kitermelőiparé a főszerep, de a vi-
lágviszonylatban kiemelkedő nemesfém-, gyémánt- és szénkészletek, illetve az átala-
kulás idején még rájuk épülő export mellett10 kőolajból és vízből jelentős behozatalra 
szorul. Ezek a szerkezeti sajátosságok az exportban és az importban is monopolisztikus 
jellegű piaci struktúrákat alakítottak ki már a 20. század elejétől, miközben importhe-
lyettesítő jelleggel folyt a feldolgozóipar kiépítése. Az importhelyettesítő gazdaságpo-
litika első fő oka a földrajzi elszigeteltség volt, amihez a hatvanas évektől politikai 
izoláció társult. 

A dél-afrikai iparfejlesztés sajátos receptjére példa az autóipar esete: a jelentős felső- és közép-
osztályi vásárlóerő miatt a B M W a világon először itt épített ki gyártóüzemet Németországon 
kívül, utána pedig a Toyota, a Ford, a Nissan és a VW is megjelent termelőként az országban. A 
gazdasági liberalizáció a kilencvenes években gyors magatartásváltásra késztette a nagy dél-afrikai 
autógyárakat, és rákényszerültek az exportorientációra, ha kapacitásaikat fenn akarták tartani. Ma 
már Dél-Afrika a kontinens fő autóexportőre [különösen a déli országokat tömörítő SADC (South 
African Development Community) irányába], amely az autóipar állami fejlesztési programjának 
köszönhetően 1991 és 2000 között évi átlagban 20 százalékkal növelte gépkocsikivitelét (Altrnan-
Mayer [2003] 8. o.). Az ország ebben az időszakban nagy helyi jelentőségű iparcikkexportőrré 
vált: becslések szerint az Afrikában előállított iparcikkek 70 százaléka már dél-afrikai eredetű, és 
az 1992-2001 közötti időszakban az ország 507 százalékkal növelte SADC-exportját , ahová összes 
iparcikkkivitelének több mint 80 százaléka irányul (uo. 8 - 9 . o.) . 

9 A születéskor várható élettartam 1994 és 2004 között mintegy 20 évvel csökkent az országban, és 
ugyanebben az időszakban az árva gyermekek száma 100 ezer alatti értékről több mint 600 ezerre nőtt az 
AIDS miatt (van Aarts-Schacht [2003], lásd még Jooste és szerzőtársai [2003]). 

10 1992-ben az export 23,9 százaléka volt arany, 27,0 százaléka egyéb ásvány és nemesfém, 13,0-13,0 
százalék mezőgazdasági termék és ritkafém, és mindössze 2,3 százalék a legfontosabb feldolgozóipari cik-
kek csoportjába tartozó elektrotechnikai termékek részesedése (Albagli [1997] 211. o.). 
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A dél-afrikai külgazdasági nyitás folyamata szoros összefüggésben állt az új politikai 
rendszer nemzetközi elfogadásával 1990 után, a behozatal liberalizációja és az import-
verseny erősödése pedig valóban szükségessé tette a hatékony versenypolitika kialakítá-
sát. Az import 1990-ben még csak a GDP 19 százalékának felelt meg, 1999-ben azonban 
már 25 százalékos szinten állt (CUTS [2003] 21. o.). A gazdaságpolitika őszinte nyitási 
szándékát demonstrálta, hogy az importkorlátok leépítése jóval tovább ment a GATT 
által megkívánt mértéknél. A korábbi több mint tízezer vámtarifa-pozícióból alig hatez-
ret hagytak meg, és csupán hat különböző vámszint maradt (CUTS [2002] 16. o.). Rész-
ben hasonló demonstratív szándék állt az átfogó versenypolitikai reform mögött is. 

A gazdaság korábbi strukturális torzulásait magas koncentrációs mutatók szemléltetik. 
Az 1985 és az 1995 közötti időszakban a johannesburgi értéktőzsdén jegyzett cégek 
összvagyonának több mint 80 százaléka végig hat befektetői csoport kezén volt (Chabane 
és szerzőtársai [2003] 5. o.). Ezek közül nemzetközi mércével messze az Anglo-American 
konglomerátum a legjelentősebb. Portfoliójába tartozik a nemzetközi gyémántkereskede-
lem meghatározó szereplője, a De Beers éppúgy, mint a South African Breweries, a 
Dréher márka mellett a világ számos nagy sörgyárának tulajdonosa. 

Az 1994-es választásokon hatalomra jutott ANC korábban erős kapitalistaellenes reto-
rikájáról volt ismert,11 mégsem kockáztatta meg, hogy agresszív államosítási politikával 
újból nemzetközi elszigeteltségbe taszítsa a gazdaságot. Ezt azért sem tehette meg, mert 
a nagy belföldi befektetői csoportok készen álltak vagyonuk kimenekítésére, ugyanakkor 
már évekkel korábban olyan komplex kereszttulajdonlási struktúrákat alakítottak ki egy-
más között, amelyek számos szála külföldre is nyúlt. A kormány ezért olyan reformpoli-
tika mellett döntött, amelyben a versenypolitika alapos átalakítását, a feketék gazdasági 
befolyáshoz juttatásának programját (Black Economic Empowerment - BEE) és a nagy 
befektetői csoportokkal amúgy is sok ponton érintkező állami szektor átszervezését te-
kintették kulcselemnek. 

Az állami szektor átszervezése valójában „puha" privatizációs politika volt,12 amire a 
tágabb térség többi, versenypolitikai reformot végrehajtó országának (India, Pakisztán, 
Sri Lanka, Kenya, Zambia és Tanzánia) egyike sem vállalkozott (CUTS [2003] 22-23. 
o.). A kisebb állami vállalatokat gyorsan eladták, ha nem szántak nekik gazdaságpoliti-
kai szerepet, és potenciális versenytorzító hatásuk sem lehetett jelentős. Más állami cége-
ket - főleg a közszolgáltatások területén - társasággá alakítottak, és úgy értékesítettek, a 
legnagyobb állami vállalatokkal kapcsolatban viszont sokkal óvatosabban jártak el. A kor-
mány például 70 százalékos tulajdoni hányadot tartott meg a Telkom cégben, amelynek a 
távközlési monopóliumát törvény garantálta 2002-ig, az állami légitársaságban (South African 
Airways - SAA) pedig 80 százalékot tartottak meg (CUTS [2002] 17. o.), sőt 2004-ben 
ismét teljesen állami tulajdonba vették. Ugyanakkor 1995-től kezdve folyamatosan szorgal-
mazták a gazdaságban meghatározó szerepet játszó befektetői csoportok tulajdoni szerke-
zetének diverzifikálását. Ez azonban nem jelentett még rejtett államosítást sem, és rész-
ben valószínűleg tovább bonyolította az amúgy is átláthatatlan tulajdonosi szerkezetüket. 

A fő stratégiai cél azonban a demonopolizáció, nem pedig az állam gazdasági befolyá-
sának a növelése volt. Az 1995 utáni években, különösen 1998 után lassan csökkenni is 

11 A mértékadó világgazdasági szakirodalomban az ANC gazdaságpolitikai elképzelései, illetve egyes 
gazdaságpolitikusai szerepeltek „globalizációellenes" jelzővel is (Yergin-Stanislaw [2002] 381. o.), de ezt a 
vélekedést ma már nem fogadhatjuk el. 

12 Csaba László a kelet-európai privatizáció számos új gondolatot tartalmazó értékelését adja (Csaba 
[2005] 10. fejezet), amely érdekesen rímel a dél-afrikai privatizációs recept több sajátosságára. Ebben az 
összehasonlításban mindenekelőtt a dél-afrikai privatizáció jóval markánsabb versenypolitikai hátterét érde-
mes kiemelni. 
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kezdett a tőzsdén jegyzett vezető cégek együttes koncentrációs foka, és 2002-re már csak 
alig volt 60 százalék fölött (Chabane és szerzőtársai [2003] 5. o.). A nagy belföldi piaci 
erejű vállalatok köre érdemben nem változott, bár a BEE-program hatásaként 1996-tól a 
fekete tulajdonú befektetői csoportok is megjelentek a tőzsdén. Néha felmerül a gyanú, 
hogy a fő tulajdonosokat és igazgatósági tagokat valójában ott is fehér befektetők irányít-
ják, bizonyítékok azonban nem kerülnek elő, és ezek a befektetői csoportok valószínűleg 
nem is állnak szoros kapcsolatban a hagyományos nagyokkal. 

A BEE-program többféle kezdeményezés és átmeneti megoldás után 2001-ben öltött 
valóban hivatalos formát. Fő célja, hogy tisztességes körülmények között biztosítsa a 
többségi etnikum tulajdonosi pozícióinak és gazdasági befolyásának jelentős javítását. A 
program öt sikermércét fogalmaz meg. Ezek közé tartozik 1. a tulajdonosi struktúra 
átalakítása, 2. a feketék vállalatirányítási szerepének erősítése, 3. a feketék képzettségi 
szintjének emelése kivált a vezetői pozíciókban, 4. munkahelyteremtés vállalati erőfeszí-
tésekkel, és 5. a jövedelmi és vagyoni egyenlőtlenségek csökkentése a társadalomban 
0Chabane és szerzőtársai [2003] 23. o.). Itt tehát inkább cselekvési irányokról van szó, 
mintsem gazdasági vagy társadalmi értelemben vett tervelőirányzatokról.13 

A bizonyos etnikai vagy társadalmi csoportok gazdasági előnyökhöz juttatását célzó 
empowerment programok eszközei meglepő hasonlóságokat mutatnak, eredményeik azon-
ban jócskán eltérnek egymástól. A közbeszerzési politika, a nyugdíjalapok „megfelelő" 
befektetési célokra való felhasználása és a „pozitív" diszkrimináció különféle jogi eszkö-
zei természetesen csak alacsonyabb hatásfokkal szolgálhatják a BEE céljait a viszonylag 
rendezett és transzparens dél-afrikai szabályozási környezetben, mint egy kevésbé érett 
jogrendszerű fejlődő országban. Egymástól függetlenül két forrás is arra a következtetés-
re jutott az 1996-2003, illetve az 1992-2002 közötti időszak áttekintésével, hogy a BEE-
program kifejezetten lassan valósítja meg céljait (Chabane és szerzőtársai [2003] 27. o. , 
Vuyo [2003]). Nem mond ellent ennek, hogy a dél-afrikai versenyhatóságoktól kapott 
szóbeli tájékoztatás szerint a BEE-program befolyásolja a versenypolitikát, mégpedig 
elsősorban a fúziókontroll-döntések terén. Itt ugyanis a BEE olyan finom eszközei lép-
nek a képbe, amilyenek még nem álltak rendelkezésre az ötvenes-hatvanas évek dél-
afrikai gazdaságában, s az igen csökevényes malajziai versenypolitika (Lee [2002], [2003], 
[2004]) sem tesz lehetővé ilyeneket. 

Új versenyszabályozás 1998-tól 

Az 1998-ban elfogadott új versenytörvény előkészítése körülbelül hat évig tartott, sokkal 
tovább tehát, mint a korszerű versenyszabályozást már a politikai átalakulás idején beve-
zető közép-európai reformországokban. Ez az időszak azért nyúlt hosszúra, mert az 
ANC gazdaság- és ezen belül versenypolitikai felfogását közben jócskán csiszolgatni 
kellett. Az első elképzelések még a fehér kisebbség, azon belül az apartheid idején külö-
nösen támogatott afrikaans csoportok erősebb gazdasági diszkriminációját szorgalmaz-

13 A BEE-modell nemcsak a társadalom tagjai, hanem a piac szereplői között is úgynevezett pozitív 
diszkriminációt irányoz elő. Előzményeiről a politika hallgat, hiszen teljesen más környezetben alkalmaztak 
hasonló eszközöket. Az egyik előzmény éppen Dél-Afrikából való: az ötvenes években az afrikaans nyelvű 
telepesek gazdasági térhódítását próbálta segíteni a kormány nem csupán a színes bőrű többséggel, hanem a 
brit eredetű és angol nyelvet használó, nemzetközileg sokkal nyitottabb hagyományos gazdasági elittel szemben 
is. A másik példa pedig Malajziából származik: az ottani bumiputra rendszerben a maláj etnikum gazdasági 
erejének növelését próbálta segíteni a kormányzat a kínai és indiai származású üzletemberekkel és csoport-
jaikkal szemben (Chabane és szerzőtársai [2003] 27. o.). 
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ták, és még komoly államosítási elképzelések is fölmerültek. 1994-ben már egy fehér 
könyvben tették közzé a nemzetközi normáknak nagyban megfelelő versenypolitikai kon-
cepciójukat. Ebben már nem a korábbi torzulások korrekcióján volt a hangsúly, hanem a 
nemzetközileg elfogadható versenypolitikai keretek megteremtésén. Itt is, akár több kö-
zép- és kelet-európai versenyjogi reformban megjelent a piacépítés és az erős, a piaci 
kudarcok felszámolására irányuló „éjjeliőr" funkció kettőssége.14 

Az ANC korábbi versenypolitikai elképzeléseiből két markánsabb elem maradt meg. 
A versenypolitikától azt várták, hogy kifejezetten támogassa a kis- és középvállalatokat, 
valamint azt, hogy a magas koncentrációs fokú piacok vezető szereplőinek magatartását 
„társadalmilag kívánatos módon" befolyásolja (OECD [2003] 6. o.). Ez a két versenypo-
litikai programelem az ANC-nek azt a szándékát jelezte, hogy bővítse a párt szavazóbá-
zisát a színes bőrű üzletemberek és (lehetséges) vállalkozók körében, miközben utalt az 
ANC kompromisszumkészségére a gazdaságban továbbra is befolyásos fehér üzleti elit-
tel szemben. Ezekből, de más jelekből ítélve is az ANC felhagyott a gazdaságpolitikai 
radikalizmussal, és a politikai közepet célozta meg a választások előtt. 

A megnyert 1994-es választások után az ANC-kormányzat az ipari és kereskedelmi 
minisztériumot (Department of Trade and Industry - DTI) bízta meg a versenypolitikai 
koncepció (Proposed Guidelines for Competition Policy) kidolgozásával, amely 1997-
ben látott napvilágot. Ez az elképzelés volt az 1998. évi versenytörvény politikai és 
szakmai alapdokumentuma, amely tömören kifejezte a dél-afrikai átalakulás piacműkö-
dési filozófiáját amellett, hogy a „főárami" versenypolitikai és versenyjogi rendszerek 
számos elemének átvételét is javasolta. 

Szembetűnők a koncepciónak azok a részei, amelyek - a közép-európai országokban 
némileg elhanyagolt módon - a verseny kibontakoztatásának etikai problémáival és a 
versenykultúra15 kérdéseivel is alaposabban foglalkoztak. Az ipari és kereskedelmi mi-
nisztérium kezdetben is azt javasolta például, hogy ne csak a szorosan vett versenyjogot 
és versenypolitikát alakítsák át, hanem a tágan értelmezett jogi környezetét is vele egy 
időben és ugyanabban a szellemben. így egy törvénycsomag része lett volna a társaság-
irányítás, a tőkepiaci szabályozás, az értékpapírjog és a fogyasztóvédelem újraszabályo-
zása egyaránt. 

Ezt a törekvést az a felismerés tette indokolttá, hogy Dél-Afrikában és a térség többi - néhány 
kivétellel a Brit Birodalomból függetlenné vált - országában a látszólag erős piacgazdasági hagyomá-
nyok ellenére gyenge lábakon állott a piaci kultúra (CUTS [2003] 16. o . ) , ami a befektetői bizalom 
mellett általában a gazdaságfejlődésre is káros lehetett volna. Ez a felismerés (persze igen más kör-
nyezetben) j ó öt évvel azelőtt történt, hogy az amerikai Kongresszus az Enron- és más botrányokra 
válaszul elfogadta a Sarbanes-Oxley-törvényt, s ezzel igazolta azt a félelmet, hogy a legfejlettebb 
jogrendszerekben is előfordulhatnak nagy gazdasági károkat okozó etikai problémák.16 

Az európai átalakuló országokkal ellentétben Dél-Afrikában az új versenypolitika ki-
dolgozását nagy közfigyelem övezte, és az ANC-nek az új versenytörvényhez meg is 
kellett szereznie a széles körű társadalmi támogatást. Ez hosszas egyeztetés után úgy 
sikerülhetett, hogy a törvénybe beépítettek néhány politikai garanciát. Ezeknek többnyi-

14 Erről a kettősségről az átalakuló országok versenypolitikájában lásd Modzetewska [1997], Török [1999], 
[2004]). 

15 Competition culture, de magyarul talán inkább piaci kultúra. Ide a versenymagatartás etikai vonatkozá-
sai mellett bizonyos állampolgári magatartási normák is tartoznak. Például, hogy a hibás egyéni fogyasztói 
vagy befektetési döntések kompenzációját a piaci szereplők ne feltétlenül várják az államtól, ha maguk sem 
törekedtek megalapozott és jól informált döntésekre a kérdéses esetekben. 

16 Az etikai normák gyengülésére adott „aktivista" jog i válaszok elemzését lásd Vranceanu [2005], 
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re valóban volt versenypolitikai értelmük, ha nem is mindig az észak-amerikai vagy 
európai szakmai gondolkodásban megszokott módon. A törvényalkotói gondolatmenet 
egyik kiindulópontja az elemző, végrehajtó apparátus és szankciók nélküli régi verseny-
törvény szinte teljes elvetése volt, a másik pedig az a törekvés, hogy a dél-afrikai gazda-
ságot minél gyorsabban bekapcsolják a globális áru- és tőkepiacok működésébe. Az utóbbi 
törekvés megvalósításakor azonban két ellentétes követelmény teljesítése közötti egyen-
súlyra kellett figyelni: minél több, a külföldi befektetők és üzleti partnerek számára 
ismert elemet kellett átvenni a széles körben elfogadott külföldi versenyjogi rendszerek-
ből, ugyanakkor ügyelni kellett arra, hogy a másutt jól működő (s az ANC radikálisai 
által is követelt) vállalatfeldarabolási eszközök és szankciók itt csak korlátozott szerepet 
kapjanak a gazdasági és politikai stabilitás fenntartása érdekében. 

Az 1998-as versenytörvény hat célt fogalmazott meg „... a verseny előmozdítása és 
fenntartása érdekében". Ezek között szerepelt 1. a hatékonyság és a gazdasági fejlődés 
támogatása, 2. a fogyasztók védelme, 3. a társadalmi és a gazdasági jólét emelése, 4. a 
világgazdaságba való integráció és a külföldi verseny erősödésének elősegítése, 5. a kis-
és középvállalatok egyenlő piaci lehetőségeinek biztosítása, illetve 6. a jobban kiegyenlí-
tett tulajdonosi szerkezet kialakítása különös tekintettel a történelmi hátrányt szenvedett 
személyek (historically disadvantagedpersons)11 tulajdonosi súlyának növelésére (CUTS 
[2002] 22. o., Competition Commission [2003a]). 

Az OECD álláspontja szerint a fejlődő országok versenyjogát a fejlett országok ver-
senyszabályaival összehasonlítva kell megítélni (OECD [2003] 37. o.). Ez az összeha-
sonlítás jó képet ad az új dél-afrikai versenytörvényről, bár jelzi, hogy a törvény a nem-
zetközileg szokásosnál jóval többre vállalkozik (CUTS [2002] 22. o.). A felsorolt célok 
közül a két utolsó nemzetközileg eléggé ritka, illetve példa nélküli, és tükrözi a verseny-
politikával szembeni széles társadalmi és politikai igényeket. Sőt, közelebbről nézve csak 
a 2. és a 4. cél kapcsolódik szorosan a versenypolitikához, és a célok általában véve 
erősen fejlesztéspolitikai színezetűek. 

Az 1998. évi dél-afrikai versenytörvény eklektikus jellegét több forrás is hangsúlyozza 
(CUTS [2002] 22. o., Chabane és szerzőtársai [2003] 33. o., OECD [2003] 10. o.). A 
többi között támaszkodtak a német, a kanadai és az ausztrál versenytörvényre, viszont 
eléggé következetesen elkerülték az amerikai és az EU-minta követését.18 Vajon miért 
választották a nem kimondottan főárami, bár nemzetközileg elfogadott mintákat? 

A modern német versenypolitikai gondolkodás (amely befolyásolta a Római Szerződés 
verseny szabályozási rendelkezéseit is) Róbert Liefmann, Walter Eucken, Ludwig Erhard 
és Franz Böhm munkásságára, azaz a „szociális piacgazdaság" teóriájára épül.19 Ez a 
gondolatkör a versenyképesség és a versenyszellem követelményeit próbálja összhangba 
hozni a társadalmi jólét minél szélesebb körben elfogadható szintjének biztosításával,20 

amit a dél-afrikai versenytörvény 3. és 6. célja is kifejez. Kanada és Ausztrália gazdasá-
ga pedig több hasonlóságot mutat Dél-Afrikáéval akkor is, ha az idők során ezek a pár-
huzamok kétségtelenül gyengültek. A három gazdaság mérete hasonló, növekedésük fő 
motorja hosszú ideig a természeti erőforrásokkal való ellátottság volt, s mindháromban 
szinte érintetlenül megmaradt a brit jogrendszer és üzleti kultúra,21 

17 A kifejezést a fekete többség politikailag korrekt megjelölésére használják. 
18 Az amerikai versenyjogból azért részben átvették az árdiszkrimináció szabályozását a Robinson-Patman-

törvény alapján, az EU-tól pedig a versenykorlátozó magatartások kezelését (OECD [2003] 10. o.). 
19 Tömör áttekintését lásd (Scherer [1994] 29-30. o.). 
20 Jelmonata egy Erhard-idézet lehet: „Wohlstand durch Wettbewerb - Wohlstand für Alle" (Jólét a 

verseny révén - jólét mindenkinek! - lásd Klaue [2005] 123. o.). 
21 A dél-afrikai jogi kultúra igen kedvező értékelését lásd OECD [2003] 39. o. 
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Az 1998. évi versenytörvényben mindenekelőtt meg kellett teremteni a modern ver-
senypolitika kifogástalan és átlátható intézményi hátterét. Alapkövetelmény volt a füg-
getlenség a politikától, a versenyhatóság elemzői-értékelői és döntéshozó funkcióinak 
teljes szétválasztása, valamint olyan fellebbviteli rendszer megteremtése, amely szakér-
telem és pártatlanság dolgában egyaránt megállja a helyét. 

Elvileg számos intézményi megoldás szóba jöhetett ugyanúgy, ahogy néhány évvel 
korábban az európai átalakuló országokban. Ott (Fingleton és szerzőtársai [1996], Slay 
[1996]), akárcsak több fejlődő országban (CUTS [2003]) általában azt a modellt válasz-
tották, amely brit eredetű, és „háromlábúnak" nevezhetjük (three-pillar, OECD [2003] 
5. o.). A versenypolitika háromlábú intézményrendszere 1. egy felügyeleti hatóságból 
(minisztériumból) áll, amely az országgyűlésben képviseli a versenypolitika szempontja-
it, és felel a másik két intézmény finanszírozásáért, valamint 2. egy vizsgáló, elemző és 
végrehajtó szervezetből, és 3. egy független, bírósági jellegű döntéshozó egységből.22 

A dél-afrikai intézményi struktúra első eleme az ipari és kereskedelmi minisztérium 
(DTI), a második a kutató, elemző, az eseteket feldolgozó és a döntésekre javaslatot tevő 
szervezet (Competition Commission, CC - lényegében a versenyhivatal). A harmadik 
„láb" (Competition Tribunal, CT - versenybíróság) feladata pedig a versenyjog értelme-
zése és alkalmazása a CC-től kapott kutatási és elemzési anyag alapján, körülbelül a 
magyar Versenytanács szerepkörének megfelelően. A fellebbviteli funkciókat tulajdon-
képpen a rendszer egy negyedik, ám nem teljesen önálló eleme látja el. A versenyjogi 
fellebbviteli bíróság (Competition Appeal Court - CAC) ugyanis a legfelsőbb bíróság 
(LB) versenyjogi tapasztalatokkal rendelkező tagjaiból áll, és az legfelsőbb bíróságon 
belül működik (CUTS [2003] 51. o.). A versenypolitika intézményrendszerével kapcso-
latban fontos, hogy milyen forrásokból finanszírozzák, hiszen nemzetközileg elfogadott 
elv, hogy az intézményrendszer finanszírozása nem állhat összefüggésben a beszedett 
bírságokkal. A dél-afrikai versenypolitikát a DTI keretéből finanszírozzák,23 de költségveté-
sének növekvő része az eljárási díjakból (tehát nem a bírságokból!) származik. 

A dél-afrikai versenyjog struktúrája eltér az Európában megszokott rendszerektől. Ott 
az antitröszt (tehát a vállalati versenyjog) három fő részből áll: az összejátszások, az 
erőfölény és a koncentráció (nagyrészt a fúziók) szabályozásából. Ezzel szemben Dél-
Afrikában a tiltott versenykorlátozó magatartások szabályozása alkotja a versenytörvény 
2., a fúziókontroll pedig a 3. fejezetét. Ennek a szabályozási sajátosságnak az a fő ma-
gyarázata, hogy a dél-afrikai versenyszabályozás súlypontja egyelőre a fúziókontroll (vö. 
OECD [2003] 20. o.), míg a tiltott magatartásokkal kapcsolatos vizsgálatok száma csak 
az utóbbi években kezdett növekedni (Competition Commission [2003b] 21-21. o.). 

A tiltott magatartásformákra vonatkozó szabályozás foglalkozik a horizontális és ver-
tikális összejátszás, valamint az erőfölény eseteivel. Itt szerepelnek a kivételekre vonat-
kozó szabályok is, de ezek nemzetközi összehasonlításban eléggé egyedülállók. Nincs az 
EU-ban alkalmazott csoportmentességi rendszer, de tág teret hagytak a CC diszkrecioná-
lis kivételezési jogának. A versenyjog megsértésének következményeitől el lehet tekinte-
ni az exportnövelés, a kisvállalatok védelme, valamely iparág hanyatlásának megállítása 
érdekében,24 illetve a „történelmi hátrányt szenvedett személyek" vállalkozásainak ver-

22 A magyar rendszer csak látszólag különbözik a fenti sémától. Itt ugyanis az első szerep a Gazdasági 
Versenyhivatal elnökéé, a második szervezet a versenyhivatali apparátus, s a harmadik a Versenytanács. 

23 Egy nemzetközi összehasonlító elemzés szerint kilenc ország (közöttük az Egyesült Államok, Brazília, 
négy afrikai és három ázsiai állam) közül Dél-Afrika a második helyen állt a versenypolitika finanszírozásá-
nak állami költségvetési részesedését tekintve (CUTS [2003] 55. o.). Ez nem mellékes tényezője a verseny-
politika hatékonyságának, mert több fejlődő ország van, ahol csak másodállású munkatársakra jut pénz, a 
versenyhatóság egyetlen telefonvonalat használ, könyvtára pedig nincs is (CUTS [2003]). 

24 Ha ezt a kereskedelmi és ipari miniszter „a gazdaság stabilitása" érdekében szükségesnek tartja. 
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senyképességére tekintettel (interjúadat, lásd még Compétition Commission [2003a] 19. 
o.). Itt is látható, hogy a dél-afrikai versenypolitika a közép-európai átalakuló országok-
hoz képest inkább válhat közvetlen gazdaságfejlesztési eszközzé. 

A versenyzavaró hatások megítélésénél tág tere van a mérlegelésnek (rule of reason), 
tehát számos versenykorlátozó magatartásformát nem eleve (per se) tiltanak meg, hanem 
csak akkor, ha nem mennek át az úgynevezett SLC (S ubstantial L essening of Compétition 
- a verseny lényeges csökkenése) vizsgálaton. Ez a teszt nemzetközi összehasonlításban 
aránylag korszerűnek számít, Dél-Afrikában azonban az adatok hiánya miatt általában 
nem korszerű eszközeivel együtt alkalmazzák, hanem csak az árak, az értékesített mennyi-
ségek és az értékesítési feltételek elemzését nevezik SLC-tesztnek. A vizsgálat lényege, 
hogy akkor javasolnak beavatkozást, ha az adott piaci kudarc kisebb (például a műszaki 
fejlesztéssel összefüggő) hatékonyságjavító, mint fogyasztóijólét-csökkentő hatással jár. 
A per se alapú beavatkozás természetesen hatékonyabban védi a versenyt, de csak ott 
alkalmazzák, ahol már a magatartás ténye gazdasági hatásaitól függetlenül is jogsértő. 
Más országokhoz hasonlóan Dél-Afrikában is ilyenek például a tendereken történő össze-
játszások (bid-rigging) esetei. 

Ugyancsak a legfrissebb külföldi példákat követték azzal, hogy mintegy hatéves késéssel 
kibővítették a versenytörvényt az úgynevezett engedékenységi politikával (leniency policy). 
Ez a vádalku jellegű kartellfelderítő eszköz az amerikai versenyjogban is csak 1978 óta, az 
EU-ban pedig a kilencvenes évek vége óta létezik (Motta [2004] 193-194. o.). Ennek az 
eszköznek az a fő célja, hogy enyhítse a versenyhatóságot összejátszási ügyekben általában 
sújtó információs aszimmetriát s így javítsa a kartellek felderítésének sokszor alacsony 
hatásfokát.25 Más rendszerekhez hasonlóan, Dél-Afrikában is csak a kartellek olyan „áru-
lói" kaphatnak teljes mentességet a következmények alól, akik a hatóság által nem ismert 
összejátszást tárnak fel, és a vizsgálat során végig feltétlenül együttműködnek a hatósággal. 

Az erőfölényes ügyek szabályozása a versenykorlátozó magatartásformák tételes fel-
sorolásán alapul. A közép-európai országok gyakorlatához képest elmaradást jelent, hogy 
a versenytörvény nem szabályozza pontosan az érintett (releváns) piac meghatározását. 
Itt regionális sajátosságról lehet szó, hiszen a kenyai, a tanzánai és a zambiai gyakorlat-
hoz hasonlóan, Dél-Afrikában is általában korábbi esetek tapasztalataira alapozzák az 
érintett piac meghatározását a világszerte elterjedt, a keresleti rugalmasságok megválto-
zását mérő úgynevezett SSNIP (smail but significant non-transitory increase in price) 
teszt helyett (CUTS [2003] 37. o.). A SSNIP-tesztet csak megkérdezéses alapon, tehát a 
vásárlók áremelési reakcióinak előzetes felmérésével alkalmazzák az 5 vagy 10 százalé-
kos áremelések szimulációja helyett. Ez a megoldás az újabb, a teszt hiányosságait kimu-
tató kutatások (Geroski-Griffith [2004]) fényében előbb-utóbb akár kifejezetten korsze-
rűnek is bizonyulhat. 

A dél-afrikai erőfölény-szabályozásban ugyancsak kimutatható a versenypolitika alá-
rendelése a gazdaságpolitikai szándékoknak - egyébként az egyenletesebb tulajdoni szer-
kezetet előmozdítani kívánó versenypolitikai céllal összhangban. A kis- és középvállala-
toknak ugyanis a miniszter az érintett piac méretétől függetlenül (tehát akár nagyon kis 
piacokon is, például egy helyi sütőüzem esetében) egyéni felmentést adhat. További 
közvetett kis- és középvállalkozásokat támogató eszköz, hogy a de minimis (alsó) szabá-
lyozási küszöbértéket magasan szabták meg.26 A versenypolitika kis- és középvállalkozá-

25 Az EU kartellfeltárási tapasztalatairól lásd például Neven és szerzőtársai [1998], 
25 Ez az érték 2005-ben 5 millió rand (mintegy 600 ezer euró) éves forgalomban vagy dél-afrikai eszkö-

zökben (OECD [2003] 13. o.), amely számos középvállalatot is kivon a dominanciaszabályozás alól. A de 
minimis küszöbértékek minden országban kivonják a kis- és középvállalkozások egy részét a versenyszabá-
lyozás alól (Lipimile [2004] 182. o.). 
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sokat támogató funkciója azonban nem dél-afrikai sajátosság, hanem számos iparosodó 
fejlődő országban megfigyelhető. Dél-Koreában például a versenypolitika nem is engedi 
meg a nagyvállalatok belépését egyes szektorok piacára (Lee [1998] 105-109. o.). 

A dél-afrikai koncentrációs szabályozás (közkeletű, de nem pontos nevén fúziókont-
roll) a versenypolitika fő területe, amely a teljes esetanyag mintegy 70 százalékát képvi-
selte 1999 és 2004 között.27 Ez nem meglepő, mert ezen a téren nyílt lehetősége a ver-
senypolitikának, s így közvetve a kormányzatnak a nagyobb vállalatok körében végbe-
menő szerkezeti és tulajdoni átalakulás követésére, szükség esetén pedig a beavatkozásra 
meghirdetett gazdaságpolitikai céljai szerint. 

Két eset szemlélteti a kormányzati célok nyílt érvényesülését a fúziókontrollban. A kőolajipar-
ban a Shell South Afr ica Ltd a Tepco Petroleum Ltd felvásárlását tervezte, mert az utóbbi cég 
tulajdonosai miatt a feketék gazdasági befolyáshoz juttatásának (BEE) programjának a haszonélve-
zője volt (Hartzenberg [2004] 219. o.) . Tisztán versenypolitikai szempontból nem is volt kifogás 
a fúzió ellen, de egyes politikai csoportok éppen attól tartottak, hogy a felvásárlással a BEE-
program célkitűzései sérülhetnek. A Tepco csőd közeli állapotban volt. A Compétition Commission 
(CC) a BEE-programra hivatkozva csak feltételesen javasolta a fúzió engedélyezését, kikötve azt, 
hogy a Tepco önállósága és márkaneve megmaradjon. A versenybíróság (CT) viszont a Tepco-
csőd miatti megszűnésének veszélyére hivatkozva,28 tehát szakmai alapon, feltétel nélkül megadta 
az engedélyt (CUTS [2003] 32. o.). 

Ugyancsak a csődhelyzetre hivatkoztak a Feltex Ltd és az NCI Autotrim fúziójának engedélye-
zésénél annak ellenére, hogy az összeolvadás az érintett piacon jelentős koncentrációnövekedéssel 
fenyegetett. Az utóbbi céget azonban a fúzió nélkül azonnali megszűnés fenyegette volna 450 
munkahely elvesztésével az East London körüli válságövezetben - természetesen a kormányzat 
céljaival ellentétes módon (Compétition Commission [2003b] 10. o.). 

A fúziókontroll gyakran foglalkoztatotti érdekek miatt hivatkozik a közérdekre (Merger 
Review... [2002] 7. o.). A szakszervezeteket mindig értesítik a tervezett nagyobb méretű 
fúziókról, és hozzájárulásuk is szükséges ahhoz, ha a várhatóan versenypolitikai fenntar-
tások nélküli fúziókat gyorsított (fast-track) eljárásban kívánják engedélyezni. 

A munkavállalói oldal bevonása a fúziók engedélyezésébe ugyanakkor politikailag szükségtele-
nül nyitottá teszi az engedélyezési folyamatot. A dél-afrikai szakszervezetek ugyanis gyakran pa-
naszkodnak, hogy beleszólási joguk kikerülése érdekében a fúzióra készülő felek már az összeol-
vadás előtt leépítik a fúzió után várhatóan fölöslegessé váló munkaerőt (OECD [2003] 18. o.). Az 
ügyben hosszas politikai vita zajlik, amelyben kénytelen részt venni a versenyhatóság is. S hogy 
politikailag védje magát, felhívja a f igyelmet a fúziók foglalkoztatásnövelő (!) hatására. Adatai 
szerint 1999 és 2002 között a fúziók összesen nettó 12 és fél ezer munkahelyet teremtettek az 
országban (Compétition Commission [2003a] 30. o.). 

A szabályozás és a fúziós esetanyag összképe alapján az OECD „engedékenynek" 
nevezi a dél-afrikai fúziókontroll gyakorlatát (OECD [2003] 14. o.), és az adatok ezt alá 
is támasztják. Összesen 1177 fúziós ügyet zártak le az 1999 és 2003 közötti időszakban, 
és ezek közül mindössze 11-et, lényegében 1 százaléknyit nem engedélyeztek (Compétition 
Commission [2003*3] 12. o.). 

Ez az „engedékenység" azonban nemzetközi összehasonlításban mégsem annyira feltű-
nő. Az Európai Unióban például az 1990 és 2002 között lezárt 2120 fúziós eset közül 
mindössze 18, ismét valamivel kevesebb, mint 1 százalék végződött tiltással, és az 1990 és 

27 Saját számítás a Compétition Commission [2003a] (34. o.) forrás alapján. 
28 A gyengébb vállalat megszűnésének fúzióval való megelőzését (failing firm argument) fontos, gyakran 

döntő engedélyezési szempontnak tekintik a világ legtöbb versenyjogi rendszerében. 
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2003 közötti időszak átlagában is ugyanez az arány.29 Igen hasonló kép alakult ki öt európai 
átalakuló ország (Lengyelország, Szlovákia, Magyarország, Szlovénia és Románia) fúzió-
kontrolijának összehasonlító elemzéséből országonként is (Török [2003]). A modern fúzió-
kontroll-rendszereknek ezt a meglepően széles körben előforduló szerkezeti anomáliáját az 
EU fúziókontroll-gyakorlatának első éveire már alaposan elemezte Neven és szerzőtársai 
[1993] könyve, illetve az egyelőre nem publikált kelet-európai kutatási jelentés (Török 
[2003]). A probléma új, valóban átfogó nemzetközi elemzése azonban még várat magára. 

A dél-afrikai eset tartalmilag kissé eltér az Európából említettektől. Az EU és az öt 
átalakuló ország fúziókontroll-statisztikája ugyanis részleteiben is a feltétel nélkül engedé-
lyezett fúziók igen nagy, többnyire 95 százalék fölötti arányát mutatja. Más a dél-afrikai 
kép, mert ott eléggé jelentős a „szürkezóna", azaz a feltételesen engedélyezett fúziók ará-
nya. Ezt az arányt a statisztikák nem is közlik, de számos eset tanúskodik arról, hogy 
magasnak kell lennie. 

A feltételesen engedélyezett fúziók közelebbi vizsgálata pedig ismét azt mutatja, hogy 
a dél-afrikai versenypolitika sokkal tágabb teret enged a gazdaságpolitikai érdekek érvé-
nyesülésének, mint ahogy ezt az amerikai és az európai versenypolitikák ismerői meg-
szokhatták. A döntések fő eleme általában a „közérdekre" való hivatkozás, és gyakori 
az, hogy súlyos versenypolitikai aggályokat felvető esetekben az elutasításból így lesz 
feltételes engedélyezés. 

Ez történt többek között a csomagolóeszközöket gyártó Nampak és Maibak cégek összeolvadá-
sánál, ahol az új piaci szereplő várható számottevő erőfölényét a keresleti oldal ereje és az import-
verseny miatt, valamint az export versenyképességének ösztönzése érdekében tartották mégis elfo-
gadhatónak (Competition Commission [2003b] 7. o.). A Distillers Corporation (SA) Limited és a 
Stellenbosch Farmers Winery Group Limited több mint 75 százalékos együttes piaci súlyhoz veze-
tő fúzióját pedig az asztalibor-export érdekei miatt engedélyezték (Competition Commission [2003b] 
9. o.). Mindkét esetben azonban feltétlenül szabták kisebb érdekeltségek eladását. 

Az Aspen Pharmacare Ltd generikus30 gyógyszeripari cég rövid idő alatt két feltételesen enge-
délyezett fúzió főszereplője volt. Előbb ő vásárolt fel egy kisebb vállalatot, amellyel kínálata 26 
termékben teljesen megegyezett, de végül egyetlen gyógyszer gyártásának beszüntetésével teljesí-
tette az engedélyezés feltételét (Competition Commission [2003b] 9. o.). Később viszont a 
GlaxoSmithKline multinacionális gyógyszergyár dél-afrikai érdekeltsége kívánta felvásárolni az 
Aspent azért, mert az új gyógyszerpiaci szabályozás nagyobb állami támogatást adott a generikus 
gyógyszerek vásárlásához. Itt is egyetlen gyógyszert kellett kivonni a kínálatból a fúzió engedé-
lyezéséhez (Competition Commission [2003b] 13-14. o.). 

A bemutatott esetek is szemléltetik a dél-afrikai fúziókontroll nemcsak statisztikákban 
megmutatkozó engedékeny jellegét. Fontos szempont az áruexport és a működőtőke-
import feltételeinek javítása, amit - ismét kelet-európai analógiával - a „piacépítő" ver-
senypolitika jelének tarthatunk azzal, hogy itt is látszik a versenypolitika közvetlenül a 
gazdaságpolitikát szolgáló és versenyképességet erősítő szerepe. 

Nemzetközi összehasonlítás és a versenypolitikai reformok modellje 

A dél-afrikai versenypolitika reformját először olyan országok esetével érdemes összeha-
sonlítani, amelyek a 2000-es évek eleji gazdasági helyzetükben és kilátásaikban hasonlít-
hatók a Dél-afrikai Köztársasághoz. Ez a gazdaság már vagy évszázada nem fejlődik 
párhuzamosan más korábbi telepes országok, mint Kanada vagy Ausztrália gazdaságá-

29 Lásd http: //europa. eu. int/comm/competition/mergers/cases/stats. html. 
30 Lejárt szabadalmú termékeket gyártó. 
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val, de a több évtizedes gazdasági és politikai elzárkózást a kilencvenes években követ-
kezetes nyitás váltotta fel. így egyre inkább az újonnan iparosodó országok (NIC) széle-
sen értelmezett csoportjához sorolhatjuk. 

Dél-Afrika természetesen nem tekinthető a „hagyományos" és ma már kiemelkedően sikeres NIC-
országokkal (például Tajvan, Szingapúr, Hongkong és Dél-Korea) összemérhetőnek, de a NIC-ek 
kicsit később érkezett „második hullámába" tartozó Malajziával már igen. Talán nem túlzás az 
összehasonlítás Indiával sem, amely jókora késéssel ugyan, de szintén a NIC-országokéhoz hasonló 
fejlődési utat választott (Yergin-Stanislaw [2002] 223-230. o.). Végül érdemes bevonni az első 
összehasonlításba egy Dél-Afrikához közeli országot, amelynek földrajzi és politikai adottságai ha-
sonlók, és legalább egy ideig hasonló fejlődési lehetőségei is voltak. Dél-Afrika szűkebb környeze-
tében az igen ritkán lakott s emiatt alig iparosodott Namíbia, illetve Botswana kiesik az összehason-
lításból ugyanúgy, ahogy a politikai káosz állapotában élő Zimbabwe. Zambia viszont versenypoli-
tikájának következetes kiépítésével is bizonyítja komoly gazdaságfejlesztési és nyitási szándékait. 

Dél-Afrika, India, Malajzia és Zambia versenypolitikai reformjának fontos közös vo-
nása a brit jogi alap és hagyomány, ami egyúttal a közszolgálat (civil servants) bizonyos 
minőségét is feltételezi. A két adottság együtt pedig kedvező alap lehet egy aránylag 
hatékony versenypolitikai intézményrendszer kialakításához. 

A négy fejlődő ország összehasonlítása nem igazolja ezt a várakozást. Dél-Afrika az 
egyetlen ország a négy közül, amely valóban megteremtette a korszerű versenypolitika 
jogi és intézményi kereteit. Például csupán ott van „háromlábú" versenypolitikai intéz-
ményrendszer, míg Malajziában nincs semmilyen sem.31 Az indiai versenyhatóság pedig 
egyszerre végzi az esetek feltárását, és alkalmazza a versenyjogot, a legfelsőbb bíróság 
fellebbviteli szerepe mellett (CUTS [2003] 51. o.). Ez a rendszer nem garantálja a két 
párhuzamos funkció szükséges függetlenségét egymástól, de az indiai versenyjog igen 
sok kivételt és egyedi elbírálási lehetőséget biztosít. Fúziókontrollt pedig egyelőre nem is 
tartalmaz, így egy transzparensebb intézményrendszer sem tenne lehetővé valóban haté-
kony versenypolitikát. 

A zambiai rendszer egyfajta különutas kísérletnek tekinthető, amely azonban aligha 
felelne meg egy fejlettebb piacgazdaság követelményeinek. A zambiai versenypolitikai 
szervezet csak részmunkaidős szakértőket foglalkoztat vizsgálati és igen szűk döntési 
jogokkal, mert a versenyhatóság nem hozhat önálló döntéseket, hanem csak polgári kere-
setet nyújthat be egy bírósághoz (CUTS [2003] 58. o.). A zambiai rendszerben ugyanak-
kor erősen összekapcsolódik a tőkepiaci és a versenyfelügyelet, ami lehetővé teszi a 
fúziókontroll minimális szintű működését. A zambiai versenypolitikai rendszer évi mint-
egy 50 eset feldolgozásával és kis ügyhátralékkal mégis meglepően hatékonyan működik 
az adott keretek között. 

A négy ország esetének gyors összehasonlítása után tovább tágíthatjuk a képet. Itt nem 
érintett, de korábban már hivatkozott harmadik világbeli országpéldák, illetve az európai 
átalakuló országok versenypolitikai reformjainak ismerete alapján felvázolhatjuk a ver-
senypolitika fejlődésének háromlépcsős modelljét, amely mindenekelőtt a piacgazdasági 
reformot és világgazdasági nyitást végrehajtó országokra alkalmazható. 

Az első szakaszban érvényes valamilyen kezdetleges versenyjog, de ez nem fogja át a 
versenypolitika egyes fontos területeit (például a fúziókontrollt), a versenyjog alkalma-
zásának feltételeit nem teremtették meg, és igen kicsi az esetanyag. Ezt a szakaszt „üres" 
versenypolitikának nevezhetjük. Dél-Afrika ebben a szakaszban volt 1998-ig, India még 
2005-ben is nagyrészt itt tart, Malajzia pedig el sem jutott idáig. A magyar versenypolitika 

31 Malajziában az állam versenyfelügyeleti funkcióit korlátozott mértékben és természetesen csak a gazda-
ság egyes szektoraiban az ágazati felügyeleti hatóságok látják el (mint például a távközlési vagy az energia-
szektor felügyeleti hatósága). Lásd Lee [2002], [2003]. 
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1984 és 1990 között ugyanilyen szakaszban volt. Több más átalakuló ország, mint Len-
gyelország vagy Csehszlovákia viszont a nyolcvanas években nem folytatott szocialista 
piacgazdasági kísérletezést, így az átalakulás kezdetén rögtöri a második szakaszba lépett. 

A második szakaszban („nemzeti versenypolitika") a versenyjog már lefedi a verseny-
politikai, illetve a piaci kudarcok összes fontos területét, számottevő méretű az eset-
anyag, és megvan a jogalkalmazás intézményi háttere is. A nemzeti versenyjogi rendsze-
rek azonban még sok sajátosságot és kivételt mutatnak, emiatt pedig eléggé nagy távol-
ságra vannak a „főáramtól". Országpéldáink közül Dél-Afrika ebbe a szakaszba lépett át 
1998-ban, Dél-Korea már csaknem egy évtizede itt tart (részletesen \äsd Lee [1998]), sőt 
Zambia is annak ellenére, hogy rendszerében igen sok a diszkrecionális elem és a kivé-
tel. Lényegében ebben a szakaszban járt több európai átalakuló ország versenypolitikai 
fejlődése is 1990/1991 és 1996/1997 között, tehát amikor az úgynevezett első generációs 
versenytörvényeik voltak érvényben. 

A harmadik szakaszban („alkalmazkodó versenypolitika") a nemzeti versenyjogi és 
implementációs rendszerek már kifejezetten közel állnak a „főárami" (egyesült államok-
beli vagy európai unióbeli) mintákhoz. Ezekben a rendszerekben hatékonyan tudják al-
kalmazni a versenyjogot, amely a külföldi mintáktól csak kevés eltérést tartalmaz, és 
nagyban igazodik a fő kereskedelmi partnerországok versenyjogához. Az EU új tagálla-
mai esetében ez az igazodás csatlakozási követelmény is volt (Hölscher-Stephan [2004]), 
azaz nem csupán önálló döntéssel vezették be „második generációs" versenytörvényei-
ket, és léptek be a versenypolitika fejlődésének harmadik szakaszába. 

A harmadik szakaszba lépés Dél-Afrikában még hosszú idő kérdése. Az 1998-ban 
bevezetett, több tekintetben egyedi versenyjogi-versenypolitikai modell hosszas alkufo-
lyamat után, számos tényező kényes egyensúlyának megteremtésével alakult ki. A „köz-
érdeken" alapuló kivételek és különleges szabályok nagy száma mutatja, hogy ezt az 
egyensúlyt a „főárami" modellekhez képest sokkal bonyolultabb versenyszabályozással 
teremtették meg.32 A szabályozás komplex volta azonban csak szűkebb diszkrecionális 
jogosítványokkal jár együtt, míg Indiában, Pakisztánban, Tanzániában vagy Zambiában 
eléggé széles a versenyjog alkalmazójának önálló döntési jogköre. A túl szélesre szabott 
jogkör pedig megteremti a mindenkori politikai kívánalmakhoz és gazdasági érdekekhez 
rugalmasan alkalmazkodó, a verseny szabadságának valódi növelését csak egyes esetek-
ben segítő versenypolitika kényelmes közegét. 

Az összehasonlítás tanulságai 

A dél-afrikai versenypolitikai reform összehasonlító vizsgálata felhívja a figyelmet a 
világgazdasági felzárkózás és a piacgazdasági átalakulás egyik aránylag elhanyagolt össze-
függésére, amely nem kapott elegendő figyelmet az európai tranzíció szakirodalmában 
sem. Ez az összefüggés a világgazdasági nyitás jellege és a versenypolitika fejlődése 
között áll fenn, és azt mutatja, hogy a versenyszabályozás szélesebb hatókörű gazdaság-
politikai eszköz is lehet ott, ahol nem kell formálisan igazodnia tágabb gazdasági térsé-
gek piacszabályozási követelményrendszeréhez. 

Az európai átalakuló országok versenypolitikai reformja néhány év alatt az integrációs 

32 Mint korábban láttuk, a dél-afrikai versenypolitikának egyebek között hozzá kell járulnia a BEE-
program, a foglalkoztatás fenntartása, a kis- és középvállalatok fejlesztése, illetve az export-versenyképes-
ség növelése célkitűzéséhez. Ez nem egyedi eset a felzárkózó fejlődő országokban, Dél-Koreában például 
ugyancsak számos speciális szabállyal próbálták összhangba hozni a versenypolitika bevezetésének követel-
ményét az ambiciózus fejlesztési elképzelésekkel (Lee [1998]). 
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követelményeknek pontosan megfelelő pályára került, és - elsősorban gazdasági nyitott-
ságuk magas foka miatt - valóban ez szolgálta világgazdasági felzárkózásuk felgyorsítá-
sát. Az áttekintett fejlődő országok helyzete azonban más, mert ott a csekélyebb gazdasá-
gi nyitottság és a fejlett világ integrációs szervezeteitől való távolság lehetővé, az átala-
kulás számos különleges feladata pedig szükségessé tette, hogy autonóm versenypolitikát 
valósítsanak meg. 

A harmadik világbeli példák arra utalnak, hogy a fejlődő országok egyre nagyobb 
részében van igény modern és hatékony versenypolitikára, de a „főárami" recepteket 
többnyire csak óvatosan követik. A versenypolitikát kevésbé tekintik a gazdasági szabá-
lyozás különálló (sőt tulajdonképpen elszigetelt) alrendszerének úgy, ahogy ez megszo-
kott az Európai Unióban és a versenyszabályozás nemzeti szintjén a legtöbb európai 
országban. A dél-afrikai eset Európában szokatlan módon mutatja meg, hogy a társadal-
mi és a gazdasági strukturális kiigazításban is jelentős szerepe lehet a versenypolitikának, 
mégpedig úgy, hogy szakmai alapjai ettől nem sérülnek, csak éppen a „főárami" megol-
dásoktól olykor jelentős távolságra vannak. 

A fejlődő és az európai átalakuló országok versenypolitikájának fejlődése ugyanakkor 
konvergenciát mutat, bár a „főárami" modellekhez sokkal gyorsabban közelednek Euró-
pában. Több fejlődő országban figyelhető meg, hogy eltérnek az antitröszt szokásos 
hármas tagolásától, viszont a versenypolitikában nagyobb hangsúlyt adnak a gazdaság 
szereplői közötti pozitív diszkriminációnak és a közvetett fogyasztóvédelemnek. Szinte 
sehol sincs nyoma a K + F és az innováció versenypolitikai támogatásának (ami az EU-
ban a csoportmentességi rendszer feladata), és az is a „főáramtól" elütő sajátosság, hogy 
a versenypolitika nem mindig válik külön a technikai jellegű szektorális szabályozástól a 
hálózati iparágakban. 

A nemzetközi összehasonlítás talán legfontosabb összefoglaló tanulsága, hogy korsze-
rű versenypolitika alkalmazására már nem csupán a fejlett piacgazdaságok törekszenek, 
hanem egyre inkább a sikeres világgazdasági felzárkózás egyik általános eszközévé vá-
lik. Tömeges elterjedése azonban megnöveli a szabályozási megoldások sokszínűségét, 
ez pedig mindinkább illúzióvá teszi a globális versenypolitikai szabályozás kialakításáról 
újra meg újra felröppenő elképzeléseket. 

Hivatkozások 

A A R D T , C . J . V A N - S C H A C H T , A. [ 2 0 0 3 ] : Demographic and Statistical Overview 1 9 9 4 - 2 0 0 4 . Bureau 
of Market Research, Research Report for the Department of Social Development. University of 
South Africa, Pretoria, március. 

ALBAGLI , C. (szerk.) [ 1 9 9 7 ] : Conjoncture 9 7 . Le nouveau bilan économique, politique et social du 
monde. Bréal Éditions - CEDIMES - Les Echos. Rosny, Franciaország. 

A L T M A N , M . - M A Y E R , M . [ 2 0 0 3 ] : Overview of Industrial Policy. 3 . fejezet, Human Resources 
Development Review, Human Sciences Research Council Cape Town, HSRC Press. 64-85. o. 
http : //hrdreview. hsrc. ac. za. 

BORK, R. H . [ 1 9 9 3 ] : The Antitrust Paradox. Revised and updated edition of the 1 9 7 8 version. The 
Free Press, New York. 

BRANDSMA, A . - T H U M M , N . - T H Ü B K E , A . [ 2 0 0 2 ] : Economic Transformation. European Commission 
Directorate General JRC. Joint Research Centre Institute for Prospective Technological Studies 
(IPTS): Enlargement Futures Series 01/2. Final Report, június. 

CHABANE, N . - M A C H A K A , J . - M O L A B A , N . - R O B E R T S , S . - T A K A , M . [ 2 0 0 3 ] : 1 0 Year Review: Industrial 
Structure and Competition Policy. Corporate Strategy and Industrial Development Research 
Project, School of Economic and Business Sciences, University of Witwatersrand, június. 



Gazdasági felzárkózás és versenypolitika 753 

COMPETION COMMISSION [2004]: Corporate Leniency Policy. Competition Commission South Africa, 
Pretoria, 15. 

COMPETITION COMMISSION [2003«]: Annual Report 2003. Competition Commission South Africa, 
Pretoria, 75. 

COMPETITION COMMISSION [2003b]: Annual Review 2003. Competition Commission South Africa, 
Pretoria, 52. 

CSABA LÁSZLÓ [ 2 0 0 5 ] : The New Political Economy of Emerging Europe. Akadémiai Kiadó, Budapest. 
CUTS [2002]: Competition Policy & Law in South Africa - a Key Component in New Economic 

Governance. Institute for Global Dialogue, Braamfontein - CUTS Centre for Competition, 
Investment and Economic Regulation, Jaipur, India. 

CUTS [2003]: Pulling Up Our Socks. A Study of Competition Regimes of Seven Developing 
Countries of Africa and Asia under the 7-Up Project. CUTS Centre for Competition, Investment 
and Economic Regulation, Jaipur, India. 

F I N E , B . - R U S T O M J E E , Z. [1996]: The Political Economy of South Africa - f rom Minerals-Energy 
Complex to Industrialisation. Hurst, London. 

FINGLETON, J . - F o x , E . - N E V E N , D . - S E A B R I G H T , P. [ 1 9 9 6 ] : Competition Policy and the Transformation 
of Central Europe. Centre for Economic Policy Research, London. 253 o. 

GAL, M. [2004]: The Ecology of Antitrust: Preconditions for Competition Law Enforcement in 
Developing Countries. Megjelent: Competition, Competitiveness and Development: Lessons 
from Developing Countries. UNCTAD, New York-Genf, 21-52. o. 

GARRETT, E . [ 1 9 9 8 ] : Global markets and national policies: collision course or virtuous circle? 
International Organisation, őszi szám. 

GEROSKI, P . - G R I F F I T H , R. [2004]: Identifying antitrust markets. Megjelent: Neumann, M.-Weigand, 
J. (szerk.): The International Handbook of Competition. Edward Elgar Publishing Limited, 
Cheltenham, UK. 290-305. o. 

HARTZENBERG, T. [2004]: Competition Policy and Enterprise Development: Experience from South 
Africa. Megjelent: Competition, Competitiveness and Development: Lessons from Developing 
Countries. UNCTAD, New York-Genf , 207-226. o. 

HÖLSCHER, J . - S T E P H A N , J. [ 2 0 0 4 ] : Competition Policy in Central Eastern Europe in the Light of 
EU Accession. Journal of Common Market Studies, Vol. 42. No. 2. június. 

JACQUEMIN, A. [1994]: Comments. Megjelent: Scherer, F. M. (szerk): Competition Policies for an 
Integrated World Economy. The Brookings Institution, Washington, D. C. 99-110. o. 

JOOSTE, S . - S H I S A N A , O . - S I M B A Y I , L. [2003]: The state of Proposed Indicators to Monitor the 
Impact and Other Aspects of HIV/AIDS. Human Sciences Research Council , Department of 
Social Development. 

KIRCHNER, C. [2004]: Competition policy vs. regulation: administration vs. judiciary. Megjelent: 
Neumann, M.-Weigand, J. (szerk.): The International Handbook of Competition. Edward Elgar 
Publishing Limited, Cheltenham, UK. 306-320. o. 

K L A U E , S. [2005]: 30 Jahre Monopolkommission - Eine Feier zum Nachdenken. Wirtschaft und 
Wettbewerb, 55. évf. február. 

KRAVTSENIOUK, T . [ 2 0 0 2 ] : Merger Regulation in Central and Eastern Europe: Evidence from Hun-
gary, Romania and Slovenia. Acta Oeconomica, 52. évf. 3. sz. 

L E E , C. [ 2 0 0 2 ] : The Institutional and Policy Framework for Regulation and Competition in Ma-
laysia. Faculty of Economics and Administration, University of Malaya, augusztus. 

L E E , C. [ 2 0 0 3 ] : Implementing Competition Policy in Malaysia. Trends in Southeast Asia Series, 
14. Institute in Southeast Asian Studies, Szingapúr. 

L E E , C. [ 2 0 0 4 ] : Competition Policy in Malaysia. Centre on Regulation and Competition Working 
Paper Series 68. University of Malaya, június. 

LEE, Kyu Uck [1998]: Competition Policy, Deregulation & Economic Development. The Korean 
Experience. Korea Institute for Industrial Economics and Trade. Szöul. 

LIPIMILE, G. K. [2004]: Competition Policy as a Stimulus for Enterprise Development: Lessons 
from Developing Countries. Megjelent : Competition, Competitiveness and Development. 
UNCTAD, New York-Genf , 171-206. o. 

L L O Y D , P. J . [ 1 9 9 8 ] : Globalisation and Competition Policies. Weltwirtschaftliches Archiv, 1 3 4 . 

é v f . 2 . s z . 1 6 1 - 1 8 5 . o . 



754 Gazdasági felzárkózás és versenypolitika 754 

M E R G E R REVIEW... [2002]: Merger Review: An overview of the analytical framework utilised in 
South Africa. Kézirat, Competition Commission, Pretoria. 

M O D Z E L E W S K A , E. [1997]: Appropriate rules of competition during transformation: the case of 
Poland. Megjelent: Fritsch-Hansen (szerk.): Rules of Competition and East-West Integration. 
Kluwer Academic Publishers, Boston-Dordrecht-London, 95-106. o. 

M Ö S C H E L , W. [ 2 0 0 5 ] : Perspektiven einer internationalen Wettbewerbsordnung. Wirtschaft und 
Wettbewerb, 55. május. 

M O T T A , M . [2004]: Competition Policy. Theory and Practice. Cambridge University Press. 
N E V E N , D . - N U T T A L L , J . - S E A B R I G H T , P . [ 1 9 9 3 ] : Merger in Daylight. C E P R , London. 
N E V E N , D . - P A P A N D O P O U L O S , P . - S E A B R I G H T . D . [ 1 9 9 8 ] : Trawl ing for Minnows. European 

Competition Policy and Agreements Between Firms. CEPR, London. 
OECD [2003]: Competition Law and Policy in South Africa, an OECD Peer Review, május. 
OECD [2004]: Policy Brief: Competition Law and Policy in Mexico. OECD, 2004. június, 

www. oecd. org/publication/Pol_brief 
PAKENIIAM, T H . [1979]: The Boer War. George Weidenfeld and Nicholson, London. 
PANGESTU, M . - A S W I C A H Y O N O , H . - A N A S , T . - A R D Y A N T O , D . [ 2 0 0 2 ] : The Evolution of Competition 

Policy in Indonesia. Review of Industrial Organization, 2 1 . 2 0 5 - 2 2 4 . o. 
R O W L E Y , C . - R A T H B O N E , A . [ 2 0 0 4 ] : Political economy of antitrust. Megjelent: Neumann, M.~ 

Weigand, J. (szerk.): The International Handbook of Competition. Edward Elgar Publishing 
Limited, Cheltenham, U K . 1 7 3 - 2 0 9 . o. 

SCHERER, F. M. [1994]: Competition Policies for an Integrated World Economy. The Brookings 
Institution, Washington, D .C . 

SLAY, B. [1996]: Post-Communist Competition Policy: Conclusions and Suggestions. Megjelent: 
Slay, B. (szerk.): De-monopolization and Competition Policy in Post-Communist Economies. 
Westview Press, Boulder, CO. 8. fejezet, 229-238. o. 

TÖRÖK Á D Á M (szerk.) [2003]: Is Merger Control Too Lax in Transition Countries? PHARE-ACE 
Research Report, P97-8020R. Kézirat, Budapest. 

TÖRÖK Á D Á M [ 1 9 9 6 ] : Competition Policy and De-monopolization in Hungary After 1 9 9 0 . Megje-
lent: Slay, B. (szerk.): De-monopolization and Competition Policy in Post-Communist Economies. 
Westview Press, Boulder, CO. 2 . fejezet, 2 4 - 5 6 . o. 

TÖRÖK Á D Á M [ 1 9 9 7 ] : Competition policy and market restructuring in the Hungarian transition. 
Megjelent: Fritsch-Hansen (szerk.): Rules of Competition and East-West Integration. Kluwer 
Academic Publishers, Boston-Dordrecht-London, 1 2 5 - 1 4 7 . o. 

TÖRÖK Á D Á M [ 1 9 9 9 ] : Verseny a versenyképességért? Mikroszféra-kezelési politikák az Európai 
Unióban és Magyarországon. Miniszterelnöki Hivatal, Budapest. 

TÖRÖK Á D Á M [2001]: Piacgazdasági érettség többféleképpen? Néhány alapfogalom értelmezése és 
alkalmazása a világgazdaság három nagy régiójában. Közgazdasági Szemle, 9. sz. 707-725. o. 

TÖRÖK Á D Á M [ 2 0 0 4 ] : EU Accession and the Evolution and Design of Competition Policy: The 
Case of Hungary. Megjelent: Landesmann, M. A.- Rosati, D. K. (szerk.): Shaping the New 
Europe. Economic Policy Challenges of European Union Enlargement. Palgrave Macmillan, 
Houndmills, Basingstoke-New York, NY. 1 1 7 - 1 4 5 . o. 

UNCTAD [1997]: World Investment Report 1997. Transnational Corporations, Market Structure 
and Competition Policy. United Nations, Genf-New York. 

UNCTAD [2004]: Competition, Competitiveness and Development: Lessons from Developing 
Countries, Advance Copy, United Nations, Genf-New York. 

VOSZKA É V A [ 2 0 0 3 ] : Verseny teremtés - alkuval. Demonopolizáció és állami támogatás az átalaku-
lás idején. Akadémiai Kiadó, Budapest. 

VRANCEANU, R. [2005]: Financial Architecture and Manager Dishonesty: Lessons from US Corporate 
Scandals. Acta Oeconomica, Vol. 55. No. 1. 1 -22 . o. 

V U Y O , J . [ 2 0 0 3 ] : From the Starting Bloc: A Decade of Black Economic Empowerment, the Progress 
of Economic Enpowerment f rom 1 9 9 2 to 2 0 0 2 , Empowerdex (Pty) Ltd, Sunninghill. 

YERGIN, D . - S T A N I S L A W , J . [ 2 0 0 2 ] : The Commanding Heights. The Battle for the World Economy. 
Touchstone Books. Simon&Schuster, New York-London-Szingapúr. 



Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. október (755-773. o.) 

G Y Ő R F F Y D Ó R A 

Az intézményi tényezők szerepe az államháztartási hiány 
alakulásában Magyarországon 

Az elmúlt időszakban a költségvetési deficit nagysága Magyarországon a gazdaság-
politika egyik legégetőbb problémájá vált, veszélyeztetve mind az eurózónához való 
csatlakozás időpontját, mind a fenntartható növekedést. Tekintve a konszolidáció 
utóbbi időben megfigyelhető nehézségeit, felmerül a kérdés, mivel magyarázható a 
tartósan magas deficit. A kérdést a tanulmány a hiány politikai gazdaságtani irodal-
ma alapján válaszolja meg, amely az utóbbi időben a közgazdasági tényezők helyett 
egyre inkább az intézményi szabályozások fontosságát hangsúlyozza. A magyaror-
szági szabályozórendszer áttekintéséből adódó fő következtetés: a költségvetési 
folyamat gyengeségei lehetővé teszik a rövid távú érdekek dominanciáját a döntés-
hozatalban, és így - lassuló növekedés és politikai feszültségek idején - nagyban 
erősítik a hiányra való hajlamot. Ezért a hosszú távon kiegyensúlyozott költségvetés 
megteremtéséhez elkerülhetetlen az államháztartási szabályozások reformja.* 
Journal of Economics Literature (JEL) kód: H61, H62. 

Magyarországon a magas államháztartási hiány a közös valuta bevezetésének egyik leg-
főbb akadályává és a fenntartható növekedés komoly korlátjává vált az elmúlt időszak-
ban. Az eredetileg tervezettnél későbbi csatlakozás az eurózónához számos okból is ká-
rosnak tekinthető a magyar gazdaság növekedése szempontjából. Egyrészt a forint hosszabb 
ideig lesz kitéve a globális tőkepiacok hullámzásának, amely komoly veszélyeket rejt 
magában, főleg ha a gazdaságpolitika a piacok szemében nem hiteles.1 Ez egyben azt is 
jelenti, hogy az államháztartás és folyó fizetési mérleg hiányát a befektetők csak magas 
kockázati prémium mellett hajlandók finanszírozni, és így a kamatszolgálat értékes for-
rásokat emészt fel. Másrészt az ország hátrányba kerülhet a külföldi működőtőke-befek-
tetésekért folyó versenyben azokkal a környező országokkal szemben, amelyek koráb-
ban csatlakoznak. Végül: az euró bevezetésével járó növekedési többlet2 előnyei csak 
később válnak élvezhetővé. A magas hiány azonban az eurócsatlakozástól függetlenül is 
kedvezőtlenül befolyásolja a fenntartható növekedést. Az állami túlköltekezés erőforrá-
sokat von el a magánszektortól, amelyet a külföldi tőkebehozatal vagy a magasabb inflá-

* A tanulmány egy korábbi változata elhangzott a Paradigm Shift - Information, Knowledge 
and Innovation in the New Economy című konferencián (Debrecen, 2004. december 3-4.). A korábbi ver-
ziókhoz fűzött hasznos észrevételekért köszönettel tartozom Csaba Lászlónak, Bokros Lajosnak és egy név-
telen bírálónak. A dolgozatban megfogalmazottak a szerző véleményét tükrözik. A fennmaradó hibák vagy 
tévedések a szerzőt terhelik. 

' Ennek a probémának bővebb kifejtését lásd Gyorffy [2005]. 
2 Az MNB kutatói szerint a növekedési többlet akár 0,6-0,9 százalék is lehet a következő 20 évben 

(Csajbók-Csermely [2002] 9. o.). 
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ció csak időlegesen tud orvosolni {Erdős [2003] 176-193. o.). A növekvő adósság pedig 
jelentősen szűkíti a gazdaságpolitika mozgásterét mind a ciklikus stabilizáció, mind a 
strukturális reformok terültén.3 

A hátrányokat látva, felvetődik a kérdés, miért ennyire nehéz a költségvetési egyen-
súly megteremtése, és milyen tényezők állnak a hiányra való hajlam kialakulása mögött, 
amely hosszú ideje jellemzi Magyarországot. Ezek a problémák évtizedek óta fontos 
témái mind a közgazdaságtannak, mind a politikatudománynak, és az eddigi kutatások 
eredményei, amelyek az intézményi tényezők fontosságát hangsúlyozzák, felhasználha-
tók a magyar eset értékelésében is. Ebben a tanulmányban azt mutatom be, hogy a költ-
ségvetési folyamat gyengeségei, amelyek lehetővé teszik a rövid távú érdekek dominan-
ciáját a döntéshozatalban, lassuló növekedés és politikai feszültségek idején nagyban 
hozzájárulnak a magas hiányhoz, ezért a tartósan kiegyensúlyozott költségvetés megte-
remtéséhez átfogó intézményi reformokra van szükség. 

A tanulmány szerkezete a következő: először bemutatom a hiány politikai gazdaságta-
nának fejlődését a gazdasági fundamentumok vizsgálatától az intézményrendszer közép-
pontba állításáig. Utána részletem azokat az intézményi szabályozásokat, amelyek a ta-
pasztalatok szerint döntően befolyásolják a költségvetés eredményét, majd azt elemzem, 
hogy a magyar szabályozási keret mennyiben felel meg ezeknek a követelményeknek. 
Végül kitérek arra, hogy a költségvetési döntéshozatalban az intézményi kérdések milyen 
csatornákon keresztül vezethetnek a magas hiány állandósulásához és az érdekcsoportok 
dominanciájához. 

A költségvetési hiány politikai gazdaságtana 

A hiány okainak feltárása az államháztartási hiány növekedésre gyakorolt negatív hatása 
miatt évtizedek óta fontos kutatási témája mind a közgazdaságtannak, mind a politikatu-
dománynak. A magyarázatok közül elsőként a közgazdasági elemzések említhetők, ame-
lyek elsősorban az üzleti ciklusok elméletére alapulnak. A keynesi makroökonómia sze-
rint a gazdaság lelassulása esetén, amikor az elkölthető jövedelem alacsony, a hiány 
költésével a kormány növelheti az aggregált keresletet, és így hozzájárulhat a gazdasági 
aktivitás stabilizálásához. Ciklikus tényezők játszanak szerepet a fiskális politika adókisi-
mítási elméletében is. A modellt Barro [1979] és Lucas-Stokey [1983] alkotta meg, amely-
nek alaptézise, hogy az adókat állandó szinten kell tartani, hogy minimalizálni lehessen a 
gazdaságtorzító hatásokat. Az üzleti ciklus változásai miatt azonban változatlan adóráták 
és kiadások mellett természetesen alakul ki hiány recesszió idején, valamint többlet kon-
junktúra alatt. Bár ezek az elméletek sok esetben magyarázzák a hiány nagyságát, nem 
adnak kielégítő magyarázatot az 1980-as években a fejlett országokban megjelenő, ciklu-
sokon átívelő állandó jellegű hiányra (Alesina-Perotti [1995] 9. o.). 

A közgazdasági magyarázatok elégtelensége az állandó deficit megmagyarázására szük-
ségessé tette más szempontok figyelembevételét és a politikai struktúrák elemzését. A kü-
lönféle megközelítések eme második csoportja a kormányzat többletköltekezését a de-
mokrácia egyik következményének tekinti, amely abból ered, hogy a politikusok fő célja 
ebben a rendszerben nem a közjó biztosítása, hanem az újraválasztás esélyének a növelé-
se. Az első ilyen jellegű elméletet William Nordhaus alkotta meg, aki bemutatta, hogy 

3 Amennyiben egy ország magas növekedés mellett adósságot halmoz fel, lassulás esetén a befektetői 
bizalom elvesztése miatt rákényszerülhet egy prociklikus politikára, amely súlyosbíthatja a recessziót (OECD 
[2003] 125. o.). A gazdaságpolitikai mozgástér szűkülése továbbá azt is jelenti, hogy a versenyképességet 
javító strukturális reformokat, mint például az adócsökkentést, el kell halasztani. 
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választások idején a kormányok általában lazább monetáris politikát folytatnak, melynek 
révén csökkenteni tudják a munkanélküliség arányát a választások idejére (Nordhaus 
[1975]). Bár Nordhaus a monetáris politikára alapozta az elméletét, empirikus tanulmá-
nyok bebizonyították, hogy a modell alkalmazható a fiskális politikára is, mivel a kormá-
nyok általában többet költenek választások előtt (Alesina-Roubini-Cohen [1997], Buti-
van den Noord [2003]). Nordhaus mellett a hiány politikai eredetét legerőteljesebben 
Buchanan-Wagner [1977] képviseli. Elemzésük kiindulópontja a keynesi makroökonómia 
hatása a döntéshozókra a nagy gazdasági világválság után. A gondolat, hogy többletköl-
tekezéssel az állam képes kisegíteni a gazdaságot a recesszióból, átalakította az állam 
szerepéről alkotott nézeteket, és a laissez fairé politikája helyett egy aktívabb magatartás 
lett a jellemző. Az új nézőpont szerint az államnak kötelessége recesszió idején beavat-
kozni, és így a gazdasági jólét és a teljes foglalkoztatás mellett a költségvetés egyensúlya 
másodlagos prioritássá vált (Buchanan-Wagner [1977] 28-29. o.). Ezek a gondolatok 
gyorsan népszerűvé váltak először a közgazdászok, majd a politikusok körében. A dön-
téshozók számára a költségvetés kiegyensúlyozásának szükségtelensége különösen vonzó 
volt, hisz így a gazdaságot komoly költségek nélkül tudták politikai céljaiknak megfele-
lően befolyásolni. Ezen a ponton a szerzők elismerik, hogy Keynes eredeti elképzelései 
szerint az anticiklikus politikát a cikluson belül szimmetrikusan alkalmazzák, és így a 
ciklus egészében megvalósul a kiegyensúlyozott költségvetés. A probléma akkor alakult 
ki, amikor a döntések nem egy szűk, jól informált hatalmi centrum kezébe kerültek, akik 
politikai nyomástól függetlenül dönthettek, hanem demokratikus választásoktól váltak 
függővé, és így a keynesi elképzeléseket aszimmetrikusan alkalmazták: a kormányok 
valóban többet költöttek recesszió idején, de ezt konjunktúra során nem követte többlet, 
mivel a választók ilyenkor inkább alacsonyabb adókat vagy több közszolgáltatást igé-
nyelnek (101. o.). A Buchanan-Wagner-szerzőpáros szerint a politikai szereplők önér-
dekkövető magatartását a választók a fiskális illúzió miatt fogadják el, amely azt jelenti, 
hogy a jelen időszak költekezésének hasznait túlértékelik, míg a jövőben várható adók 
terhét alábecsülik. A jövőbeli események leértékelése mellett ez a magatartás azzal is 
magyarázható, hogy az adózási rendszer összetettsége miatt a választóknak nincsen átfo-
gó információjuk a közösségi pénzügyek folyamatáról (Buchanan-Wagner [1977] 129-
131. o.). 

Bár a mindennapok tapasztalata alapján a hiány visszavezetése politikai okokra szinte 
magától értetődőnek tűnik, ezeknek az elméleteknek fontos korlátja az a tény, hogy nem 
mindegyik demokrácia hajlamos egyformán a deficitre. A magyarázatoknak ezt a hiá-
nyosságát az intézményi elemzések hidalhatják át, amelyek választ adnak arra a kérdés-
re, hogy a különböző intézményi struktúrák mennyiben erősíthetik vagy gyengíthetik a 
demokráciákban meglevő hajlamot a túlköltekezésre. Ennek a kutatási iránynak két nagy 
vonulata van: az egyik a kormányzaton belüli töredezettségre koncentrál, míg a másik a 
költségvetési folyamatban meglevő töredezettséget vizsgálja. 

Az intézményi tényezőket vizsgáló első irányzat a kormányon belüli megosztottságot 
állítja a középpontba. Kiindulópontja az úgynevezett közösségi források elosztásának 
problémája, amely azt jelenti, hogy a különböző csoportok az általuk kiharcolt közösségi 
javak teljes előnyét élvezik, míg a költségeknek csak egy töredékét kell viselniük. E 
modell alapján jelezhető előre, hogy a döntéshozók számának növekedésével a költség-
vetés is növekedni fog, ugyanis az érdekcsoportoknak fontosabbak a kiadások, mint az 
adók alacsonyan tartása.4 Tanulmányukban Kontopoulos-Perotti [1999] a koalícióban 

4 A modellt először a földrajzilag elkülönülő választókerületekre alkalmazta Weingast-Shepsle-Johnson 
[1981]. 
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részt vevő pártok és a miniszterek számának az államháztartási hiányhoz való viszonyát 
elemzi. Az empirikus adatok 20 OECD-ország alapján azt mutatják, hogy a deficit kiala-
kulásában az 1970-es és 1980-as években a miniszterek száma volt jelentős, míg az 1990-
es években a koalíciós kormányzat jelenléte volt a fő magyarázó tényező. Ezeket az 
eredményeket megerősítették Volkerink-De Haan [2001] kutatásai is. A szerzőpáros 22 
OECD-ország adatainak elemzéséből azt találta, hogy ha a miniszterek száma eggyel nő, 
az a defitet várhatóan 0,08 százalékponttal növeli meg, míg egy koalíciós kormány létre-
jötte esetén 0,4 százalékponttal magasabb hiány prognosztizálható (226. o.). Végezetül 
pedig az a kormány, amelynek nagy többsége van a parlamentben, valószínűleg kisebb 
deficitet halmoz fel, mint az, amelynek kicsi a többsége (228. o.). Ezek a kutatások 
alapvetően a választási rendszer fontosságára hívják fel a figyelmet, amely döntően 
befolyásolja, hogy koalíciós vagy egypárti kormány alakul-e ki. A politikatudomány-
nak az egyik fontos eredménye, hogy többségi választási rendszerekben nagy valószí-
nűséggel egypárti kormányzás jön létre, míg az arányos rendszerek koalíciós kormány-
záshoz vezetnek.5 Tekintve a választási rendszerek megváltoztatásának nehézségeit, az 
intézményi kutatások másik ágának, amely a költségvetési folyamatok töredezettségét 
vizsgálja, nagyobb a gyakorlati jelentősége, és mindkét típusú kormányzatra kínál intéz-
ményi megoldást. 

Tanulmányukban Hallerberg-von Hagen-szerzőpáros kétségbe vonja azt a tételt, hogy 
a választási rendszer szükséges vagy elégséges feltétel lenne a fiskális eredmények meg-
magyarázásában. A politikai berendezkedés jelentőségét ugyan nem tagadják, de azt hang-
súlyozzák, hogy mindenféle rendszerben léteznek olyan intézményi megoldások, ame-
lyek lehetővé teszik a magas hiány elkerülését. Többségi kormányokban a pénzügymi-
niszter szerepének növelése a költségvetés tervezésének, elfogadásának és végrehajtásá-
nak fázisában nagyban képes csökkenteni a hiányra való hajlamot (Hallerberg-von Hagen 
[1999] 214. o.). Bár ez a megoldás rendkívül hatékonynak bizonyult a hiány csökkenté-
sében, komoly hátránya, hogy a pénzügyminisztert adó pártot így nehéz befolyásolni, és 
ezért koalíciós kormányok esetén más megoldás válik szükségessé, amelyet a szerzők 
szerződéses megközelítésnek hívnak. Ez azt jelenti, hogy a költségvetés tervezésekor a 
miniszterek először megegyeznek a költségvetés sarokszámairól (lehetőleg nemcsak az 
adott évre, hanem az egész kormányzati ciklusra vonatkozóan) és a különböző tárcák 
költségvetésének teljes összegéről. Ebben az elrendezésben a pénzügyminiszternek nin-
csen kivételezett helyzete a célok meghatározásában, de fontos szerepet játszik a szerző-
dés végrehajtásában (216. o.). Az elmélet empirikus vizsgálatához a szerzők az Európai 
Unió tagországaiban megvalósuló gyakorlatot vizsgálták meg 1990 és 1994 között. Elő-
ször azt nézték, hogy a többségi és koalíciós kormányok valóban más intézményeket 
alakítanak-e ki a közösségi javak elosztásának problémájára adott válaszként. Az adatok 
azt mutatják, hogy a 9 ország közül, amely ilyen intézményeket létrehozott, 8 valóban az 
előre jelzett megoldást választotta - a többségi kormányok nagyobb hatalmat biztosítot-
tak a pénzügyminiszternek, míg a koalíciós kormányok inkább a szerződéses módszert 
választották. Ennek megerősítése után a szerzők bemutatják, milyen előnyökkel járnak 
ezek a megoldások: azokban az országokban, amelyek bármelyik mechanizmust bevezet-
ték, a hiány alacsonyabb volt (a választási rendszertől függetlenül), mint azokban az 
országokban, ahol nem léptettek életbe ilyen megoldásokat (226. o.). 

Az említetteken kívül a szakirodalom más intézményi megoldásokat is megnevez, 
amelyek hozzájárulnak az egyes országok között fennálló különbségek megmagyarázásá-

5 A többségi választási rendszerekben mindig csak az a személy, illetve párt kap mandátumot, amely és 
aki egy-egy területi egységen belül a legtöbb szavazatot szerzi meg, míg az úgynevezett arányos választási 
rendszerekben a mandátumokat a pártok listáira vagy jelöltjeire kapott szavazatok arányában osztják ki. 
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hoz a költségvetési hiány tekintetében. Campos-Pradham [1999] az új-zélandi és az 
ausztráliai államháztartási reform tapasztalatai alapján mutat rá a fisklis szabályozások 
komplexitására. A reformfolyamatban a koordinációs mechanizmusok és a számszerűsí-
tett célok megléte mellett más komoly változásokat is életbe léptettek, például a költség-
vetés átláthatóságának hangsúlyozását, valamint az eredményorientációt a közfeladatok 
ellátásában. Ez azt jelentette, hogy a vezetők felelnek az eredményekért, de a ráfordítá-
sok felhasználásában szabad kezet kapnak, beleértve a létszám növelésének, illetve csök-
kentésének a jogát (257. o.). A két ország között a fő különbség az volt, hogy míg Új-
Zélandon a szolgáltatások hatékonyságának a növelésére helyezték a hangsúlyt, addig 
Ausztráliában a szolgáltatások társadalomra gyakorolt hatása alapján rangsorolták a fel-
adatokat. Mindkét modell rendkívül sikeresnek bizonyult: Új-Zélandon egy évtized hi-
ányfelhalmozását egy évtizeden át többlet követte az elsődleges egyenleg tekintetében, 
míg Ausztráliában hat év alatt sikerült 4,1 százalékos hiányból 2 százalékos többletet 
elérni. A két ország példája illusztrálja a költségvetési folyamat összetettségét, valamint 
egy átfogó intézményi elemzés szükségességét. 

Az intézményi tényezők kiemelt szerepe a költségvetési teljesítményben egyátalán nem 
meglepő a makroökonómiában végbement intézményi forradalom tükrében.6 A „sza-
bálykövetés vagy egyedi döntések (rules versus discretion)" közgazdasági örökzöldje a 
monetáris politikában már régóta eldőlt a szabályok javára.7 A fiskális politikában ez a 
fordulat az 1990-es években kezdődött, és mára általánosan elfogadottá vált.8 A költség-
vetési szabályok kutatása nagyon hamar tett komoly gyakorlati jelentősségre szert, és az 
1990-es években számos fejlett és fejlődő ország hajtott végre reformokat a költségvetési 
szabályozás terén (lásd OECD [2002]). A szabályozások szigorítása jelentősen javította a 
fiskális politika hitelességét, amit - az elmúlt évtizedben megfigyelhető - általános hi-
ánycsökkenés egyik fő okának tartanak (IMF [2001], Kopits [2001], OECD [2002]). 
Nem véletlen, hogy a stabilitási és növekedési paktum reformjavaslataiban kiemelt szere-
pet játszik a nemzeti költségvetési szabályozások erősítése (Eichengreen [2003], Európai 
Tanács [2005]). 

A fiskális szabályozások rendszere 

A költségvetést szabályozó intézményi keret összetettsége szükségessé teszi a döntésho-
zatal különböző szakaszaiban meglevő szabályozások szisztematikus elemzését. Ebben a 
részben a szabályozásokat négy csoportba soroljuk: a tervezés szabályozása, a tör-
vénybe iktatás szabályai, a végrehajtás szabályozása és az átláthatóságot biztosító ren-
delkezések.9 Az értékelés szempontja a következő: a szabályok mennyiben befolyásol-
ják a deficitre való hajlamot, azaz mennyiben korlátozzák a kormányzatot a rövid távú 
célok előrehelyezésében, és mennyiben járulnak hozzá a közjavak elosztási problémá-
jának megoldásához. 

6 Az intézményi környezet és a gazdasági növekedés kapcsolatáról lásd Aron [2000], Erdős [2003] 132— 
141. o., Csaba [2005] 325-353. o. 

7 A monetáris politika intézményi kérdéseinek összefoglalását nyújtja Jankovics [2005]. 
8 Fatas-Mihov [2003] 91 ország adatainak elemzésével mutatja be, hogy az aktivista költségvetési politi-

ka a makrogazdasági volatilitás növelésén keresztül jelentősen csökkenti a gazdasági növekedést, amely 
alátámasztja az intézményi korlátozások fontosságát. 

9 A költségvetési folyamat szabályozásainak rendszerezésében a következő munkákra építek elsősorban: 
Blondal [2002], Allan-Parry [2003] és Gleich [2003]. 
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Tervezés 

A tervezés szakaszában az első és legfontosabb kérdés, hogy mennyire megalapozottak a 
költségvetés alapjául szolgáló makroökonómiai előrejelzések. A növekedés és így a be-
vételek túlbecsülésével vagy az adósságszolgálat alábecsülésével előfordulhat, hogy a 
kormányzat olyan, pénzügyileg konzervatívnak tűnő költségvetési javaslatot terjeszt elő, 
amelyről csak év közben derül ki, hogy betartása irreális. Az ilyen típusú problémák 
hozzájárulnak a fiskális illúzió fenntartásához, mivel az év végén a kormány olyan várat-
lan makrogazdasági események számlájára írhatja a magasabb hiányt, amiért nem lehet 
felelőssé tenni {Alesina-Perotti [1999] 26. o.). Ezért a költségvetés tervezési szakaszá-
ban rendkívül lényeges, hogy a Pénzügyminisztérium a makrogazdasági alapfeltevéseket 
részletesen közzétegye.10 

A tervezési szakaszban a második kritikus kérdés, hogy létezik-e a költségvetés vala-
melyik paraméterének valamilyen állandó korlátja. Az euróövezet tagországainak ilyen 
korlátot jelentenek a stabilitási és növekedési egyezmény rendelkezései, míg az új tagál-
lamok közül Lengyelországban például alkotmányba van iktatva, hogy az adósságállo-
mány nem haladhatja meg a GDP 60 százalékát, és külön törvény van arra is, mi a 
teendő, ha az adósság megközelítené ezt az értéket. 

A tervezés harmadik fontos kérdése: a döntéshozatal sorrendje. Alapvetően kétfajta 
megközelítési módszert lehet megkülönböztetni, amelyeket a szakirodalom alulról, illet-
ve felülről építkező megközelítéseknek nevez. Az alulról építkező megközelítés szerint a 
költségvetés sarokszámai csak a fejezeti szervek előzetes igényének benyújtása után ala-
kulnak ki. A közjavak elosztási problémái elsősorban ebben az összefüggésben figyelhetők 
meg, mivel az ilyenfajta megközelítésnek Blondal [2002] szerint három fontos hátránya 
van: 1. minden minisztérium eredetileg jóval többet kér, mint amire valójában szüksége 
van; 2. mivel nincsen előzetes határ, a költségvetés növekedésre hajlamos lesz, és minden 
új programhoz külön pénzeket igényelnek; 3. mivel a költségvetés csak a folyamat végén 
áll össze, nehéz vizsgálni vagy meghatározni a politikai prioritásokat (14. o.). Az elmúlt 
években látva a rendszer alacsony hatékonyságát, számos OECD-ország bevezette a felül-
ről való építkezést, ami azt jelenti, hogy először a kormány dönt az aggregált sarokszámok-
ról, majd a költségvetési prioritások alapján jelöl ki korlátokat az egyes minisztériumok 
számára. A források elköltése utána már a miniszteren múlik. Svédországban például ez az 
elv jelenik meg abban a normában, hogy minden miniszter a saját pénzügyminisztere is 
egyben (Blondal [2001] 34. o.). A mögöttes gondolat szerint, ha a minisztériumok szabad 
kezet kapnak a források elosztásában, akkor inkább képesek rangsorolni a programokat, és 
így a ráfordítások tekintetében optimalizálhatják eredményeiket. Ez a megközelítés szem-
ben áll a hagyományos ráfordításokat előtérbe helyező politikával, amikor a források szi-
gorú kontrollja miatt a programok eredményeire nem fordítanak kellő figyelmet. 

Elfogadás 

Az előkészítési fázist - amikor a pénzügyminiszter és a miniszterek játszanak domináns 
szerepet - követően a törvénybe iktatási szakaszban a parlamenti képviselők szerepe 
döntő. A közjavak elosztási problémája ekkor is jelen van, hiszen - hasonlóan a minisz-
terekhez - az egyéni képviselők indítéka is az, hogy választókörzetük számára a lehető 

10 Egy radikális javaslat szerint önálló előrejelző hivatalt kellene felállítani, amely a költségvetés tervezé-
si szakaszában a makrogazdasági adatokért lenne felelős (Jonung-Larch [2004]). 
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legtöbb forrást szerezzék meg, tekintet nélkül arra, hogy a költségeket az adófizetők 
állják. Ezért - hasonlóan az előkészítő szakaszhoz - valamilyen szintű korlátozás a költ-
ségvetési törvényjavaslat módosítására elősegíti a költségvetési fegyelmet. 

Az első kérdés ebben a szakaszban: vannak-e korlátozások a költségvetési módosító 
indítványokra, és ha vannak, akkor milyenek. A döntő szempont, hogy a módosító indít-
ványok megváltoztathatják-e a költségvetés egyenlegét, vagy pedig nevesíteniük kell a 
többletköltség forrásait is - például más területektől való elvonás által vagy többletbevé-
telekről szóló javaslattal. Lengyelországban alkotmányos szabályozás létezik arra, hogy 
a parlament nem növelheti a kormány által meghatározott hiány szintjét. 

A második fontos kérdés az elfogadási szakaszban a szavazás mentére vonatkozik. 
Hasonlóan az előkészítési fázishoz, a felülről építkező stratégiák célravezetőbbek, mint 
az alulról építkezők. Ezért a költségvetési fegyelem szempontjából lényeges, hogy elő-
ször a költségvetés sarokszámairól és az egyes fejezetekre jutó forrásokról döntsenek, és 
utána történjenek módosító indítványok a fejezeteken belüli elosztásról. 

Az elfogadási szakasz harmadik lényeges eleme, hogy a költségvetési törvény megvi-
tatása során mekkora a kormány parlamentbeli ereje, azaz mennyiben tudja véghezvinni 
a saját elképzeléseit, és mennyire képes ellenállni a képviselők költségnövelő elképzelé-
seinek. Ha a törvény lehetőséget ad a kormánynak a konstruktív bizalmatlansági indít-
ványra a költségvetés tárgyalásakor, akkor a képviselők jobban rá vannak kényszerítve 
arra, hogy elfogadják a kormány javaslatait. Hasonlóan erős kötést jelent a parlament 
feloszlatásának lehetősége akkor, ha az nem tudja elfogadni határidőre a költségvetési 
törvényt, hiszen így a határidő közeledtével jelentősen nő a kormány alkupozíciója (Gleich 
[2003] 20. o.). Ilyen szabály van érvényben például Csehországban, Észtországban és 
Lengyelországban. 

Végrehajtás 

A végrehajtó hatalom mozgástere az elfogadott költségvetés ellenőrzésében és megvál-
toztatásában szintén hozzájárul a fiskális fegyelem létéhez vagy hiányához. A végrehaj-
tás hatékonyságának egyik alapvető feltétele a kincstári rendszer, amely lehetővé teszi a 
pénzmozgások ellenőrzését. Fontos kérdés, hogy a kormány mennyire rugalmasan vál-
toztathat az elfogadott költségvetés főszámain, és milyen mértékben csoportosíthat át a 
különböző fejezetek és időszakok között, hiszen bizonyos korlátozások nélkül kevés in-
dítéka van a költségvetési törvény betartására. Ebből a szempontból a pótköltségvetés 
benyújtásának követelményéhez fűződő feltételek kritikusak: ha csekély eltérés is pót-
költségvetés benyújtására kötelez, a kormány sokkal inkább fog ragaszkodni az eredeti 
törvényhez, mint magas küszöbérték esetén. A pótköltségvetésre való kötelezettség to-
vábbá hozzájárul ahhoz, hogy a kormány ad hoc döntések helyett átgondolt stratégia 
alapján hajtson végre változtatásokat, amelyet a parlament is jóvá tud hagyni. Természe-
tesen az sem előnyös, ha a pótköltségvetés küszöbértéke túl alacsony. Kisebb eltérések 
esetén a bevételek vagy a kiadások alakulásában ezért lényeges, hogy a törvények milyen 
formában teszik lehetővé egyes tételek zárolását. A kérdés ebben a szakaszban az, hogy 
a pénzügyminiszter vagy a kormány egésze dönt a zárolásról: ha a kormány egésze dönt 
ezekről a kérdésekről, akkor kisebb a valószínűsége, hogy határozott lépésekről dönte-
nek, mintha a hiányért felelős személy, a pénzügyminiszter dönthet (Gleich [2003] 23. 
o.). Itt azonban hangsúlyozni kell, hogy az ad hoc, fűnyíróelv szerinti megszorítások 
csak ideiglenes megoldást jelenthetnek a költségvetési egyenleg problémájára, mivel 
amennyiben alapvető területeken (például egészségügy vagy oktatás) kritikus forráshiány 
alakul ki emiatt, akkor ezt előbb vagy utóbb az államnak pótolnia kell. 
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Átláthatóság 

A szabályozások utolsó csoportja a költségvetés átláthatóságához kapcsolódik, amely 
döntő a kormányzat fiskális politikájának elszámoltathatósága szempontjából. Tanulmá-
nyukban Allan-Parry [2003] négy fontos területet nevez meg, amelyek szerepet játszanak 
a költségvetés átláthatóságának biztosításában (3. o.): 1. középtávú tervezés, 2. a költség-
vetésen kívüli tevékenységek átfogó jelentése, 3. hatékony számviteli, ellenőrzési és jelen-
téstételi szabályozások és végül 4. az önkormányzatokkal való kapcsolatok rendezettsége. 

1. A középtávú tervezés lényege, hogy az évi költségvetési folyamat rövid távú szem-
pontjait ellensúlyozza. Ilyen keret nélkül a kiadások hatékonysága kérdéses lenne, mivel 
a forráselosztási döntések egyéves időtartamra szorítkoznának, és a programok hosszabb 
távú hatásait nem vennék figyelembe. A középtávú tervezés azonban nem merül ki a 
költségek három-öt évre való előrevetésében, elemei a következők (7. o.): 

- a várható makrogazdasági folyamatok becslése és a kormány céljainak egyértelmű 
közzététele például a tervezett adósságszint vagy a hiány alakulásáról; 

- az aggregált célok lebontása az egyes minisztériumok tervezett költségvetéseire; 
- a különböző (köztük az új) programok költségeinek bemutatása; 
- átlátható döntéshozatali folyamat az aggregált és a fejezeti költségvetési számok 

között, ami által a minisztériumok és a különböző hivatalok magukénak érezhetik a ter-
vezetet; 

- a középtávú tervezet közzététele a parlament elé kerülő éves költségvetési dokumen-
tumokkal együtt; 

- a középtávú tervek alakulásának nyomon követése: az eltéréseket és azok okait meg 
kell magyarázni. 

2. A költségvetés teljessége a második fontos követelmény az átláthatóság megterem-
tésében. Ez azt jelenti, hogy a költségvetés minden területéről be kell számolni, beleértve 
a következőket: költségvetésen kívüli alapok vagy önálló hivatalok, amelyek költségve-
tési pénzből gazdálkodnak; feltételes kiadások, ilyenek például az állami garanciák; 
kvázifiskális tételek, mint például az állami vállalatok által a piaci ár alatt nyújtott pénz-
ügyi vagy egyéb típusú szolgáltatások,11 és végül az adókedvezmények által okozott be-
vételkiesés. Ezeknek a tételeknek a közlése nélkül nem lehet teljeskörűen megítélni a 
kormány fiskális politikájának hatékonyságát és fenntarthatóságát. Általánosságban töre-
kedni kell arra, hogy ezek a tételek épüljenek be a központi költségvetésbe, ami nem 
csupán a nagyobb átláthatóságához, de a költségek racionalizálásához is hozzájárul.12 

3. Az átláthatóság harmadik követelménye a korszerű számvitel és pontos jelentéstétel 
a költségvetés végrehajtása folyamán. A korszerű számvitel a nemzetközi szervezetek 
szabványainak bevezetésével hozható létre. A fejlett országokban háromféle szabvány 
létezik: az IMF pénzforgalmon alapuló rendszere (GFSM 2001), az Európai Bizottság 
statisztikai hivatala által használt eredményszemléletű rendszer (ESA95) és végül a legát-
fogóbb a nemzeti számlák (SNA93) rendszere, amely a költségvetési szektort makrogaz-
dasági összefüggésben vizsgálja, azaz tartalmazza a kvázifiskális tételeket is, és kizárja 
az átmeneti és könyvelési hatásokat. A három rendszer között lényeges különbségek 
vannak: más a tranzakciók elszámolásának időpontja, más módon különítik el a magán-
és a fiskális szférát, másképpen kezelik a feltételes követeléseket. A pénzforgalmi szem-
lélet szerint például a teljesítés időszakában kell elszámolni az egyes tételeket, míg az 

11 A kvázifiskális tevékenységek bővebb felsorolását lásd P. Kiss [1998] 21-22. o. 
12 A teljesség elvének fontosságát az ázsiai válság tapasztalatai is megerősítették: bár a központi költség-

vetés helyzete nem adott okot az aggodalomra, az állami fejlesztési bankok portfoliói és a kiterjedt állami 
garanciák jelentős kockázatot hordoztak, s hozzájárultak a válság kitöréséhez (Lámfalussy [2000] 104. o.). 
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eredményszemléletű rendszerben mind a bevételeket, mind a kiadásokat abban az évben 
kell feljegyezni, amikor a kötelezettség - a tényleges pénzforgalomtól függetlenül - lét-
rejön. Ennek a rendszernek különösen nagy jelentősége van az adósságpozíció megítélé-
sében, mivel a kamatokat arra az időszakra könyvelik el, amikor azok felgyülemlenek -
ez megakadályozza például azt, hogy a késedelmes kifizetésekkel az egyenleget javítani 
lehessen,13 A három rendszer azonban nem kizárja, hanem kiegészíti egymást - az költ-
ségvetés aktuális pozíciójának megállapítását szolgálja a pénzforgalmi rendszer, a hosszabb 
távú fenntarthatóságot mutatja az eredményszemléletű rendszer, míg az SNA a teljes 
állami szektorról nyújt képet. 

4. A negyedik követelmény az önkormányzatok gazdálkodásának átláthatósága és az 
adósságpozíciójuk figyelemmel kísérése. Bár sok országban létezik önkormányzati csőd-
törvény, amely lehetővé teszi, hogy az állam ne viseljen felelősséget az önkormányzatok 
tartozásaiért, erősen kérdéses, hogy ez mennyiben betartható akkor, ha veszélybe kerül-
nek törvényben garantált állami alapszolgáltatások.14 Ezért az átláthatóság követelmé-
nyeinek betartatása önkormányzati szinten szintén kritikus a költségvetési egyensúly ki-
elégítő megítéléséhez. 

Intézményi keret és költségvetési deficit Magyarországon 

A költségvetési hiány Magyarországon 

A következőkben megvizsgáljuk, hogy mivel magyarázható a deficitre való hajlam meg-
léte Magyarországon. Az 1. ábra bemutatja a hiány alakulását 1991-től. 

1. ábra 
Hiány és növekedés Magyarországon 1991-2004* 

(a GDP százalékában) 

8-i 
6 -

1990 1992 1994 1996 1998 2000 2002 2004 

Költségvetési egyenleg 

Növekedés 

* Az ábra pusztán illusztráció bizonyos tendenciákra, mivel a költségvetési hiány számítása az átmenet 
kezdete óta többször is változott, és ezért a különböző évek adatai nem feltétlenül összehasonlíthatók, főleg 
az 1990-es évek elején. A kiszámítás problémájáról bővebben lásd Antal [2004] 73-79.0. 

Megjegyzés: ESA95 2002-től, 2004. évi értékek becslések. 
Forrás: PM, MNB. 

13 A különböző számítási módszerek közötti különbségek részletes elemzését lásd P. Kiss [1998] 19-32. o. 
14 Ezek a kételyek tükröződnek a költségvetési kockázatokról folyó kutatásokban, amelyek az önkor-

mányzati tartozásokat feltételes kötelezettségként tartják számon. Bővebben lásd Európai Bizottság [2004] 
88. o. 
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Az 1. ábra Magyarország esetében is igazolja a nemzetközi szakirodalom álláspontját, 
miszerint a keynesi vagy adókisimító modellek nem adnak megfelelő magyarázatot a 
hiány kialakulására: a konszolidáció 1995-ben lassúbb növekedés idején történt, míg a 
magas növekedési ütem 1997-től kezdve nem jelentett arányos csökkenést a hiányban. 
Miután a tisztán gazdasági szempontokat figyelembe vevő elméletek nem elégségesek a 
deficitre való hajlam magyarázatára, az okokat politikai tényezőkben kell keresni, ame-
lyek választási megfontolásokat vagy a közjavak elosztási problémáját jelentik. 

A választások fontosságát az államháztartási hiány nagyságában, úgy tűnik, megerő-
síti az 1. ábra: a deficit nagysága látványosan kötődik a négyévenkénti politikai ciklus-
hoz. Mielőtt azonban a hiányt a demokrácia létének tulajdonítanánk, azt is meg kell 
fontolni, hogy választások más országban is vannak, és nem mindenhol vezetnek ha-
sonló egyensúlyvesztéshez. A stabilitási és növekedési paktum bevezetése óta a politi-
kai ciklus okozta kilengések szinte eltűntek az eurózónában (.Andrikopoulos és szerző-
társai [2004] 147. o.). Az, hogy ezek a ciklusok teljes mértékben megszűntek-e, ko-
moly vita tárgya, hisz tanulmányukban Buti-van den Noord [2003] még mindig találtak 
0,5 százalék körüli romlást a választásokat megelőző és a választási években (13. o.), 
ez még mindig sokkal jobbnak tűnik, mint a 2-3 százalékos lazulás, ami Magyarorszá-
gon figyelhető meg a választásokhoz közeledve. A stabilitási és növekedése paktum 
hozzájárulása a politikai ciklusok csökkentéséhez szintén az intézmények jelentőségére 
mutat rá, amelyek korlátozhatják ezeknek a kilengéseknek a nagyságát. Hasonló szem-
pontok miatt nem lehet elfogadni azt a nézetet sem, amely a hiányra való hajlamot a 
választási rendszer és az abból adódó koalíciós kormányzás számlájára írja. Mint a 
szakirodalmi áttekintésből kiderült, bár a koalíciós kormányzat valóban nehezebben 
oldja meg a közjavak elosztási problémáját, megfelelő költségvetési szabályozásokkal 
meg lehet teremteni a túlköltekezés indítékainak ellensúlyát. A következőkben a ma-
gyar szabályozási környezetet elemezzük abból a szempontból, hogy abban milyen 
mértékben alakul ki ez az ellensúly. 

Tervezés 

A tervezési szakaszban az első fontos kérdés a makrogazdasági előrejelzések megbíz-
hatósága, amelyre az egész költségvetés felépül. Magyarországon 2002 óta hatalmas 
különbségek alakultak ki a GDP-arányos hiány tervezett és aktuális nagysága között, 
amelyet a 2. ábra illusztrál: 2002-ben 9,2 százalék 4,9 helyett, 2003-ban 7,2 százalék 
4,5 helyett, míg a 2004-re várható érték akár a 6 százalékot is meghaladhatja a terve-
zett 3,8 helyett. Ezek az adatok önmagukban is megkérdőjelezik a makrogazdasági 
előrejelzések megbízhatóságát, amely a költségvetési folyamatot már a legelején prob-
lémássá teszi. Nem véletlen, hogy az Állami Számvevőszék (ÁSZ) jelentései rendszere-
sen az előrejelzések módszertanának pontosítását javasolják. Az egyik legfontosabb 
probléma, hogy a bevételek kockázatait a költségvetési tervezetben rendszeresen alá-
becsülik: 2004-ben például az ÁSZ az adó- és vámbevételek 70 százalékát magas vagy 
közepes kockázatúnak ítélte (ÁSZ [2004ű] 5. o.). Később nem túl meglepő módon 
pontosan e tételekben jelentkeztek a tervezettnél kisebb bevételek. A 2005. évi költség-
vetésben (az óvatosság elvének deklarálása ellenére) a bevételek több mint 50 százalé-
kát ítélte magas vagy közepes kockázatúnak az ÁSZ, elsősorban a személyi jövedelem-
adó, az áfa és a vámbevételek túltervezése miatt (ÁSZ [2004c] 18. o.). Továbbá a 
kormány a hiány csökkentését elsősorban a kamatok jelentős esésétől és így az adós-
ságszolgálat csökkenésétől várja, amely szintén problémát okozhat, mivel a kamatok 
tervezésénél az Államadósság Kezelő Központ Rt. által megadott három lehetséges 



Az intézményi tényezők szerepe az államháztartási hiány alakulásában 765 

2. ábra 
A tény leges és a tervezet t köl tségvetés i e g y e n l e g * 

(a G D P száza lékában) 
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Tényleges 

Tervezett 

* Az adatok összehasonlítására itt ugyanazok a megjegyzések érvényesek, mint az 1. ábra esetében. 
Megjegyzés: ESA95 2002-től, 2004. évi értékek becslések. 
Forrás: Economist Intelligence Unit. 

pálya közül a legoptimistább változatot vette figyelembe, amelyet az ÁSZ irreálisnak 
ítélt (73. o.).15 

Az előrejelzések hiányosságait a tervezés szakaszában más szabályozások sem ellensú-
lyozzák. Nincsenek kötelező korlátok sem a hiány, sem az adósság maximális értékére 
vonatkozóan. Az EU-nak évente benyújtott konvergenciaprogramok vállalásait a kor-
mány nem tekinti kötelezőnek, és az abban foglalt célszámok rendszeres átértékelése 
semmiféle következménnyel nem jár (lásd később az l. táblázatot a középtávú költségve-
tés értékelésénél). 2004-ben vezették be a szakmai fejezeti kezelésű előirányzatokra és a 
központi beruházásokra szóló pályázati rendszert, amelynek célja a kiadások jobb rang-
sorolása volt. Az ÁSZ szerint ez a módszer eddig nem felelt meg a várakozásoknak, 
mivel a minisztériumok továbbra sem gondoskodtak átgondoltabb rangsorról vagy az 
igények reálisabb megítéléséről (.ÁSZ [2004c] 19-20. o.). Az eredménycentrikus megkö-
zelítés változatlanul nincs jelen a tervezési folyamatban, a költségvetési igényekben még 
mindig elsősorban a szándékolt ráfordítások (mint például létszám), nem pedig az eléren-
dő eredmények tükröződnek. 

A költségvetés elfogadásáról szóló szabályzatok sem igen járulnak hozzá a nagyobb költ-
ségvetési fegyelemhez. A szavazás során a képviselők először megvitatják mind a sarok-
számokat, mind a fejezeti költségvetéseket, mialatt a módosító indítványokra semmilyen 
korlátozás nem vonatkozik. Ezután szavaznak a sarokszámokról, majd tovább vitatják a 
fejezeti költségvetéseket, amikor a sarokszámokon már nem lehet változtatni. Bár ebben 
az elrendezésben mind a felülről, mind az alulról építkező tervezés elemei jelen vannak, 
a folyamat önmagában nem ösztönzi a képviselőket a módosító javaslatok költségeinek a 

15 A legoptimistább változat figyelembevétele még akkor is ellentmond az óvatosság elvének, ha időköz-
ben a kamatok valóban csökkentek. Ezzel kapcsolatosan azonban az Economist Intelligence Unit legutóbbi 
jelentésében arra hívja fel a figyelmet, hogy reálértéken a kamatok nem csökkentek, sőt, az alacsonyabb 
infláció miatt az áprilisi 7,5 százalék reálértéken magasabb, mint a decemberi 9,5 százalék (EIU [2005] 20. o.). 
Mindez azt jelenti, hogy a kamatok csökkenése nem feltétlenül jelent valós könnyebbséget a költségvetésnek. 

Elfogadás 
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társadalom egészének szempontjából való átgondolásra. Ez a gyakorlat ellentétes több 
más csatlakozó ország gyakorlatával, mint például Észtországéval, Szlovéniáéval vagy 
Lengyelországéval, ahol a módosító indítványoknak a javasolt többletkiadásra fedezetet 
is kell javasolniuk. Az ilyen típusú korlátozások hiánya miatt Magyarország egyike an-
nak a négy OECD-országnak, ahol a benyújtott költségvetés a parlamentben jelentős 
módosításon megy keresztül, míg a többi 26 országban nem, vagy csak alig változtatnak 
a költségvetés tervezetén (OECD [2001] 160. o.). Tekintve, hogy Magyarországon jel-
lemzően többségi kormány van hatalmon, a jelentős módosítás arra utal, hogy a változta-
tások elsősorban a kormányoldalról történnek, amely jelzi a költségvetési folyamat szét-
tagoltságát. Mindemellett Magyarországon lehetőség van a konstruktív bizalmatlansági 
indítvány benyújtására a költségvetési vita során, ami elméletileg lehetővé tenné a kor-
mány számára a szigorúbb költségvetés elfogadtatását. 

Végrehajtás 

Ellentétben a tervezési és elfogadási szakasszal, a költségvetés végrehajtásának jogi kere-
te az elmúlt években több változáson ment keresztül, és javuló tendenciát mutat. A pénz-
ügyi tranzakciók ellenőrzésének hatékonyságáért a Magyar Államkincstár felel. Ez azt 
jelenti, hogy az államháztartás kifizetései egyfajta számláról történnek az 1995 előtti 
3000 különféle számla helyett. Ez a rendszer jelentős megtakarítást jelentett a számlák 
közötti tranzakciók megszüntetése révén. Lehetővé vált az intézmények utólagos finan-
szírozása és a helyi önkormányzatokkal való nettó elszámolás, amely azt jelenti, hogy a 
kötelezettségekkel csökkentve utalják át az állami támogatásokat.16 A költségvetés pénz-
forgalmának ellenőrzése mindazonáltal így sem teljes: a problémák elsősorban a több 
mint 200 közhasznú társaságot érintik, amelyeket jórészt a minisztériumok alapítottak 
közfeladatok ellátására. Ezek a társaságok évi 85 milliárdos költségvetési támogatásban 
részesülnek, nem részei a kincstári rendszernek, számláikat kereskedelmi bankok veze-
tik. Az átláthatóságuk szintén erősen kérdéses, ezért az ÁSZ egyik fontos javaslata a 
megtakarításokra, hogy tisztázzák ezeknek a szerveknek a szerepét, és vonják be őket a 
kincstári gazdálkodásba (ÁSZ [2004ö] 6-7. o.).17 

A végrehajtás másik fontos jellemzője az egyedi döntések lehetősége. 2004-ben az 
előző években felgyülemlett maradványokat már zárolták, és 2005-ben arról is döntést 
hoztak, hogy ezeket nem lehet a következő évre átvinni, amit a nemzetközi szervezetek 
előrelépésként értékeltek (IMF [2005], EIU [2005] 19. o.). 2004-ig a pénzügyminiszter 
jóformán szabadon változtathatott mind a sarokszámokon, mind a fejezetek között for-
ráselosztáson, mivel a pótköltségvetés benyújtása csak abban az esetben volt kötelező, ha 
a kiadások 5 százalékkal magasabbak lettek a tervezettnél. 2005-től ezt az a rendelkezés 
egészíti ki, hogy 2,5 százalékos eltérésnél már az országgyűlés jóváhagyására van szük-
ség. Mindazonáltal ennek a küszöbnek a csökkentéséről szóló ÁSZ-javaslat (ÁSZ [2004b] 
48. o.) változatlanul nem valósul meg, ami jelzi, hogy a kormány nehezen adja fel a 
lehetőséget, hogy a költségvetést szabadon megváltoztathassa. 

A végrehajtás harmadik eleme, hogy a magyar törvények a kormánynak lehetőséget 
nyújtanak a zárolásra, s a tapasztalatok szerint ebben a kérdésben a pénzügyminiszter 
egymaga dönthet. Ez elméletileg hozzájárulhat a szigorúbb költségvetési fegyelemhez, 

16 A kincstári rendszer előnyeiről bővebben lásd Thuma és szerzőtársai [1998] 383-384. o. 
17 Itt kell megjegyezni, hogy bár a kiszervezés gyakorlata az úgynevezett új közigazgatás (new public 

management) programja szerint hozzájárul az állam karcsúsításához és a feladatok hatékonyabb ellátásához, 
a kemény költségvetési korlát ennek a célnak az eléréséhez alapvető feltétel lenne. 
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de komoly hátránya, hogy a pótköltségvetés kötelezettségének hiányában a zárolásokról 
általában önkényesen vagy ad hoc módon döntenek. Amint már láttuk, az ad hoc dönté-
sek csak ideiglenesen jelenthetnek megoldást, és az önkényesnek tekintett megszorítások 
komoly társadalmi ellenérzést keltenek, ami veszélyeztetheti a további reformokat.18 

Mindezt figyelembe véve, a pótköltségvetés benyújtása sokkal kedvezőbb és elfogadha-
tóbb lehetőség lenne. 

Átláthatóság 

Az államháztartási szabályozások negyedik csoportját alkotják a költségvetés átláthatósá-
gát szolgáló rendelkezések. Magyarországon létezik középtávú tervezés, ugyanis mint 
EU-tagnak évente konvergenciaprogramot kell benyújtani. Az 1. táblázat bemutatja, hogy 
az elmúlt négy évben a különböző középtávú tervek milyen hiánycélokat jelöltek meg a 
közös valuta tervezett bevezetéséig. 

1. táblázat 
A költségvetési egyenleg tervezése és alakulása a G D P arányában 

(ESA95 számítás szerint) 

Előcsatlakozási program Konvergenciaprogram 
Év ————— Eredmény 

2001 2002 2003 2004. május 2004. december 

2001 - 4 , 3 - 4 , 1 - - - - 4 , 1 
2002 - 3 , 5 - 5 , 7 - 9 , 2 - - - 9 , 2 
2003 - 2 , 8 - 4 , 5 - 4 , 8 - 5 , 9 - 6 , 2 - 7 , 2 
2004 - 2 - 3 - 3 , 8 - 4 , 6 - 5 , 3 - 6 , 1 
2005 - - 2 , 5 - 2 , 8 - 4 , 1 - 4 , 7 -

2006 - - - 2 , 5 - 3 , 6 - 4 , 1 -

2007 - - - - 3 , 1 - 3 , 4 -

2008 - - - - 2 , 7 - 2 , 8 -

* 2005 szeptemberében az Eurostat számára elküldött adat. Az elmúlt évek tapasztalatai alapján ez a szám 
még változhat. 

Megjegyzés: a számok összehasonlíthatósága miatt a 2004. decemberi konvergenciaprogram számai tük-
rözik a nyugdíjreform terheit is. 

Forrás: Európai Bizottság, Pénzügyminisztérium, MNB. 

1. A 1. táblázatból egyértelműen látszik, hogy a beadott programokat a kormány 
szabadon módosította, és az aktuális hiánycél az idő múlásával folyamatosan emelkedett, 
így elmondható, hogy az előző részben kifejtett követelményeknek a magyarországi kö-
zéptávú tervezési gyakorlat nem felel meg, és sem a kormány, sem az egyes tárcák nem 
érzik magukra nézve kötelezőnek az abban foglalt vállalásokat. Az eltérések az éves 
költségvetési anyagban csak utalások formájában szerepelnek, a kormány pedig nem 
számol be róluk rendszeresen. Ez a gyakorlat ellenkezik az Európai Unió követelménye-
ivel, hiszen a konvergenciaprogramok benyújtása jogi kötelezettség az Európai Tanács 
1466/77. számú határozata alapján, amely nyilvánvalóan nem pusztán formai követel-
mény, hanem feltételez bizonyos fokú elkötelezettséget a beadott program mellett. 

18 Az 1995. évi meglepetésszerű kiigazítási program például az átmenet egyik szimbólumává vált, és az 
emléke valószínűleg nagyban hozzájárul ahhoz, hogy egy hasonló lépést a mostani kormány minden áron 
igyekszik elkerülni. A korabeli fogadtatásról lásd Antal [1998], 
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2. A teljesség elvének - az átláthatóság második követelményének - a betartása az 
elmúlt években meglehetősen vegyes képet mutatott. 2002-ben az államháztartási rend-
szerbe foglalták az APV Rt. gazdálkodását és megszüntették az MFB kvázifiskális tevé-
kenységeit. A javulás mellett azonban említést kell tenni az utóbbi időkben elszaporodó 
javaslatokról is, amelyek próbálják kivonni különböző költségvetési tételek elszámolását 
az államháztartási adatok köréből. Ebbe a körbe tartozik azon konstrukciók elterjedése, 
amely a magánszféra bevonását szolgálják az állami feladatok ellátásába (public priváté 
partnership, PPP), valamint a nyugdíjreform hatásainak kiemelése a hiányadatokból. 
A PPP-konstrukciók által az állam fejlesztésre szánt forrásainak jelentős részét ki lehet 
vonni az elszámolásokból, hiszen a befektetés finanszírozását részben a magánszféra 
vállalja. Mindemellett azonban azzal is számolni kell, hogy a szolgáltatások igénybevéte-
lére vállalt kötelezettség hosszú távra szűkíti a gazdaságpolitika mozgásterét (Kotán [2005] 
97-98. o.). A 2005. évi költségvetésben elsősorban az autópálya-építés és felsőoktatási 
beruházások terén van szó ilyen típusú fejlesztésről, amellyel az állam 300 milliárdot 
tervez megtakarítani. Ezek értékelésénél azonban az ASZ kiemeli, hogy a törvényjavas-
lat nem mutatja be, milyen rövid és hosszú távú előnyökkel járnak ezek a konstrukciók, 
és mi volt a kiválasztásuk alapja. Azt is kifogásolja, hogy hiányzik a projektekhez fűződő 
hosszú távú kötelezettségek nagyságának bemutatása (ASZ [2004] 46-47. o.). Mindez 
arra utal, hogy a konstrukció létrehozását elsősorban rövid távú költségvetési megfonto-
lások vezérelték, nem pedig átgondolt hosszú távú stratégiai elképzelések. A PPP mellett 
a nyugdíjreform költségeinek elszámolása a másik fontos terület, ahol nemrég az állam 
könyvelési eljárások révén sikeresen csökkentette a hiányt: a 2004 decemberében kiadott 
konvergenciajelentés már a magánnyugdíjpénztárakba történő befizetésekkel csökkentve 
közli a hiányadatokat, és tervezi a maastrichti kritériumok teljesítését. A Európai Unió 
Tanácsának döntése szerint ezek a tételek azonban csökkenő mértékben számolhatók 
csak el - 2008-ban már csak a költségek 20 százalékát lehet levonni az aktuális hiányból 
(Európai Tanács [2005] 35. o.). Az elszámolási módszertől függetlenül a nyugdíjreform-
nak - a sokat hangoztatott keresleti hatása nélkül - is van költsége az államháztartás 
számára a nyugdíjalap hiányára felvett adósság kamatai miatt.19 A konszolidáció során a 
könyvelési technikákra való hagyatkozás nyilvánvalóan sérti a teljesség elvét és a politi-
kai vezetés egyébként sem túl nagy elkötelezettségét a fegyelmezett államháztartási poli-
tika mellett tovább csökkentik. 

3. A „kreatív" könyvelés lehetőségeit támasztja alá a transzparencia harmadik ténye-
zője, a számviteli gyakorlat, jelentéstétel és ellenőrzés. Az EU-csatlakozás miatt az el-
múlt években a költségvetés alakulását mind pénzforgalmi, mind eredményszemléletű 
rendszerben nyilvántartják. Az új rendszerre való áttérés lehetőséget nyújtott a mérlege-
lésnek a könyvelésben az ESA módszertanának bevezetése körüli viták miatt, amelyek 
sokszor nem szakmai, hanem kompromisszumos alapon dőlnek el, mint például a nyug-
díjreform költségeinek kérdése. A MÁV veszteségeinek, illetve a nemzeti agrártámoga-
tásoknak az elszámolása például továbbra is tárgyalás alatt áll (MNB [2005] 71. o.). Az 
MNB rendszeresen közli a hiány SNA rendszerben számolt adatait, amelyek azonban 
annak ellenére meglehetősen csekély figyelmet kapnak, hogy a hivatalos számoknál jóval 
magasabb értéket mutatnak.20 Ez arra utal, hogy a kvázifiskális kiadások nagyságrendje 
még mindig jelentős, ami a teljesség elvét sérti, és a nemzetközi szabványok ellenére is 
változatlanul elterjedtek a „kreatív" könyvelési módszerek. A könyvelési metódusok mellett 
az adatok tálalása is rendkívül súlyos probléma. Az elmúlt években a hiány évközi adatait 
a Pénzügyminisztérium nagyon optimistán kommentálta, majd csak akkor módosította az 

19 A nyugdíjbefizetések átsorolásának problémájáról bővebben lásd Mellár [2004], 
20 2002 és 2005 között tartósan a GDP 8 százaléka felett van az SNA rendszerű hiány {MNB [2005] 72. o.). 
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éves deficitre vonatkozó tervet, amikorra már mindenki számára nyilvánvaló volt, hogy 
az nem tartható. Ehhez járul az a gyakorlat, hogy a végleges adatok sokszor jelentős, 
akár több mint egyéves késéssel lesznek ismertek a módszertan folytonos változtatásai-
nak köszönhetően. Erre extrém példa a 2003. évről szóló adatközlés: 2004 elején beje-
lentettek 5,6 százalék hiányt, majd ezt módosították 5,9 százalékra, novemberben lett 
6,2 százalék, majd 2005 februárjában 7,2 százalék. Ez a gyakorlat rendkívüli mértékben 
rontja a Pénzügyminisztérium hitelességét, és még egy esetleges javulást is kérdésessé 
tenne a nemzetközi befektetők szemében.21 

4. Az átláthatóság negyedik követelménye az önkormányzatok gazdálkodásának sza-
bályozását érinti. Magyarországon 1996-ban lépett életbe az önkormányzati csődtörvény, 
és az önkormányzatok hitelfelvételi lehetőségei szintén korlátozottak. Amint azonban az 
előző részben már kifejtettük, ezek a törvények hatástalanok lehetnek akkor, ha alapve-
tően veszélyben van a közfeladatok ellátása. Az önhibájukon kívül hátrányos helyzetű 
önkormányzatok pótfmanszírozásának (önhiki) az intézménye már önmagában is meg-
kérdőjelezi a magyar önkormányzati csődre vonatkozó törvény hitelességét, hiszen sok 
száz önkormányzat számára gyakran politikai alapon odaítélt, rendszeres támogatássá 
vált (Kopányi [200ÍJ 873. o.). A „feltételes kötelezettség" léte miatt ezért az önkor-
mányzatokra vonatkozó szabályozások erősítése nem elhanyagolható a költségvetés átlát-
hatósága érdekében. Hasonlóan a központi költségvetéshez, az önkormányzati szolgálta-
tások kihelyezése szintén lehetőséget ad a közösségi ellenőrzés elkerülésére - tekintve, 
hogy a koncessziós szerződések 10-20 évre titkosítottak. További probléma, hogy az 
önkormányzati beruházások szinte teljes egészében központi támogatásokra épülnek, ami 
azt jelenti, hogy saját hozzájárulás nélkül, jelentős többletkapacitással és túlfinanszíro-
zással vannak tervezve (Kopányi [2001] 871-873. o.). Mindezt figyelembe véve, érthe-
tő, hogy az OECD 2004. évi jelentésében javasolja az adósságfelvételi korlátozások alóli 
kivételek felülvizsgálatát, a közbeszerzés szabályainak kiterjesztését és a középtávú költ-
ségvetési tervezés bevezetését az önkormányzatok számára is (OECD [2004] 10. o.). A 
szigorításokat azonban nagyban nehezíti, hogy az 1990-ben kormányzati modell „a de-
centralizáció szélsőséges változata volt" (Kopányi [2001] 870. o.), amely azt jelenti, 
hogy az önkormányzatok vagyoni és jogi önállóságát kétharmados törvények védik, és 
így számos javaslat a szabályozások szigorítására komoly ellenállásba ütközik. 

Értékelés 

Összegességében elmondható, hogy - a végrehajtást az elmúlt néhány évben javító intéz-
kedéseken kívül - Magyarország fiskális szabályozórendszerében komoly hiányosságok 
figyelhetők meg.22 A gyengeséget tovább fokozza a szabályok körüli bizonytalanság az 
államháztartási rendszeres módosítása miatt.23 Ez a gyakorlat még a végrehajtás tekinte-
tében elért eredményeket is némileg más megvilágításba helyezi: a szigorodó ellenőrzés 
sokszor „kreatív" könyvelési eljárásokkal párosul. Ezt leginkább az áfa-visszatérítések 

21 Erre utal az Economist Intelligence Unit rendkívül cinikus hangvétele a hiányra vonatkozó 2004. évi 
adatokkal kapcsolatosan, amely a kivárást javasolja (EIU [2004b] 21. o.). 

22 A hiányosságok nemcsak a fejlett országokhoz képest kirívók, hanem közép-európai összehasonlítás-
ban is. Egy nemrégiben készült EKB-tanulmány tíz közép-európai ország (a nyolc csatlakozó állam, Bulgá-
ria és Románia) államháztartási szabályozási struktúráját vizsgálta a költségvetés különböző fázisaiban, 
majd az összpontszám alapján rangsorolta őket. A rangsorban Magyarország a 9. lett, csak Romániát sike-
rült megelőzni (Gleich [2003]). 

23 Az 1992. évi államháztartási törvényt 1995-ig 10-szer, 1995 és 2000 között 14-szer, 2000 és 2004 
között 23 alkalommal módosították (Kovács [2005] 42. o.). 
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kapcsán lehetett érzékelni, amikor a szigorúbb ellenőrzésből adódó késedelem egyben 
lehetőséget nyújtott arra, hogy a Pénzügyminisztérium januárban 5,1 százalékos adatot 
közöljön a 2004. évi hiányra, ami azóta pontatlannak bizonyult. Az ilyen típusú ad hoc 
megoldások nem vezetnek tartós javuláshoz, és nem pótolhatják az államháztartási sza-
bályozások átfogóbb, hosszú távú tervezést és átláthatóságot előtérbe helyező radikális 
reformját. A jelenlegi intézményi gyengeségek szinte automatikusan vezetnek a költség-
vetési hiány állandósulásához. 

Az intézményi gyengeségek és a hiány közötti közvetlen kapcsolatot a kockázati pré-
mium nagyságával lehet leginkább megragadni. A Nemzetközi Valutaalap számos tanul-
mánya is azt mutatja, hogy azokban az országokban, ahol a közpénzek kezelése átlátha-
tóbb, és összhangban van a nemzetközi intézmények ajánlásaival, ott a kamatok jelentő-
sen kisebbek, mint azokban az országokban, ahol kevésbé transzparens az államháztartás 
(•Glennerster-Shin [2003], Christofides és szerzőtársai [2003], Cady [2004]). Ez azt je-
lenti, hogy a „kreatív" könyvelés utóbbi időben felerősödött gyakorlata a kamatszolgála-
ton keresztül közvetlenül növeli az államháztartás hiányát: mivel a befektetőknek nincsen 
teljes képük az ország valós makrogazdasági pozíciójáról, ez számukra komoly kockáza-
tot hordoz, amely a magasabb kamatprémiumban fejeződik ki. 

Az intézményi gyengeségek közvetlen hiánynövelő hatásánál azonban lényegesen fon-
tosabbak a közvetett hatások, amelyeknek következményeként a különböző érdekcsopor-
tok uralhatják a költségvetési folyamatot. A tervezési folyamat gyengesége egyértelműen 
kedvez az érdekcsoportok dominanciájának: mivel a bevételeket rendszeresen túlbecsü-
lik, a különböző lobbik a valós tortánál nagyobbat osztanak el. Óvatosabb becslések 
nagyban javíthatnák a helyzetet, ehhez azonban az is szükséges, hogy ne az ágazati 
minisztériumok ráfordításigényeire kelljen megteremteni a szükséges fedezetet, hanem a 
reálisan tervezhető bevételeket osszák szét a kormány prioritásainak megfelelően hatás-
tanulmányok alapján.24 Az elfogadási szakasz gyengeségeire egyértelműen alkalmazható 
a közösségi javak elosztási dilemmája - mivel a számokat jóformán szabadon lehet vál-
toztatni, minden érdekcsoport anélkül maximalizálja követeléseit, hogy egymással egyez-
tetniük kellene, és így szembesülnének a források korlátozottságával, ami szintén több-
letköltéshez vezet. A végrehajtási szakaszban még mindig meglevő rugalmasság a kor-
mánynak ad lehetőséget a politikai jellegű osztogatásban, és hozzájárul a választások 
előtt megfigyelhető pazarláshoz. A transzparencia hiánya követhetetlenné teszi a folya-
matokat, amely nemcsak növeli a fiskális illúziót, de rövid távon a hiány növelését is 
lehetővé teszi, hiszen sokszor csak jóval később, esetleg a következő kormánynál derül 
ki, és így a konszolidáció terhe másra hárul. 

A költségvetési deficit és az intézmények közötti összefüggés értékelésében felvethető, 
hogy a tárgyalt hiányosságok ellenére az 1990-es évek második felében Magyarországon 
fenntartható költségvetési politika volt a jellemző (Csillag [2001] 827. o.). Ezzel kapcso-
latosan azt kell megjegyezni, hogy a fenyegető válság árnyékában végrehajtott stabilizá-
ció eredményeként néhány évre valóban megszűntek a költségvetési problémák, de az 
országra már az 1970-es évek óta jellemző túlköltekezés tendenciája nem fordult meg. 
Gyors növekedés idején, amikor mind a gazdasági szereplők, mind az állam bevételei 
magasak, kisebb az újraelosztásra való nyomás, és így az intézményi keret csekélyebb 
szerepet játszik a hiány alakulásában. A helyzet pontosan az ellenkező lassuló növekedés 
esetén, amikor a gazdasági szereplők az államtól remélnek segítséget, amely azonban 
szintén kevesebb bevételhez jut, mint konjunktúra idején. Ennek megfelelően a nemzet-

24 Itt kell hangsúlyozni a prioritások fontosságát: hosszú távú stratégia és pontosan kijelölt célok hiányá-
ban nem lehet teljesítményt mérni, és csak a ráfordításalapú finanszírozás lehetséges, amely a bürokrácia 
forrásmaximalizáló törekvései (lásd Niskanen [1968]) miatt szinte automatikusan túlköltéshez vezet. 
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közi konjunktúra lassulásával az egyensúlytalanságok visszatértek, amelyet a túlpolitizált 
légkör csak tovább súlyosbított. Ekkor vált fontossá az intézményi környezet gyengesé-
ge, amely semmilyen ellensúlyt nem jelentett a költségvetésre irányuló nyomásnak. Itt 
érdemes elgondolkozni azon, hogy a jelenlegi helyzet könnyen negatív spirálba terelheti 
az országot, amikor a költségvetési hiány lassuló növekedéshez vezet, s ez az intézmé-
nyek gyengesége miatt még nagyobb költségvetési hiányt okoz, újraindítva a kört. 

* 

Magyarországon az állandósult hiány és a kijelölt célok elmulasztása veszélyezteti a fenn-
tartható növekedést, és nagyban rontja az ország hitelességét, hozzájárulva a kockázati 
prémium fejlődő országok között is magas szintjéhez. Az intézményi gyengeségek, ame-
lyekre a tanulmány rávilágított, indokolják ezt a szintet, hiszen a rövid távú politikai 
megfontolásokra a szabályozórendszer nem teremt tényleges ellensúlyt. így az elmúlt 
időszak tapasztalatai alapján az sem meglepő, hogy a befektetők választások előtt semmi-
lyen javulást sem várnak,25 amely magasan tartja a kockázati prémiumot. Ezeket a vára-
kozásokat befolyásolhatná kedvezően egy átfogó intézményi reform, amely jelezné a 
piacnak a kormányzat elkötelezettségét a fegyelmezett költségvetési politika mellett.26 Ez 
növelhetné az ország hitelességét, és elindíthatna egy pozitív kört, amely a csökkenő 
kamatokon át könnyítené a fiskális konszolidációt, ami további kamatcsökkentést ered-
ményezne. Átfogó intézményi reformok hiányában viszont a hosszú távú stratégiát nél-
külöző ad hoc megszorítások sem tartós gazdasági eredménnyel nem járnak, sem nem 
járulnak hozzá a politikai népszerűség növeléséhez. 
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J U H Á S Z A N I K Ó - S E R E S A N T A L - S T A U D E R M Á R T A 

A kereskedelmi koncentráció hatásának egyes kérdései 

Piacszerkezeti és hatásvizsgálatok szerint a túlzott mértékű kereskedelmi koncent-
ráció általában csökkenti a versenyt a piacon, hosszabb távon az árszínvonal emel-
kedésével jár együtt, a kereskedelmi és termelő kisvállalkozások, továbbá a fogyasz-
tók kedvezőtlenebb piaci és alkupozícióba kerülnek, és negatív társadalmi hatások 
jelentkeznek. Ennek megakadályozása alapvető érdeke a társadalom- és gazdaság-
politikának.* 
Journal of Economics Literature (JEL) kód: F14. 

A koncentráció a kereskedelem1 fejlődésének egyik központi kérdése. A rendkívül szer-
teágazó, összetett folyamat vizsgálata számos irányba, területre kiterjeszthető. Tanulmá-
nyunkban néhány piacszerkezeti és hatásterületi kérdést és módszert vizsgálunk. A témát 
egyrészt a nemzetközi szakirodalom alapján tekintjük át, s a módszertani lehetőségeket saját 
hazai és nemzetközi adatokkal feltöltve, illetve saját számításokkal mutatjuk be, másrészt 
KSH adatok feldolgozásával elemezzük a hazai kereskedelem vállalati koncentrációját. 

Versenyelemzések és piacszerkezet-vizsgálatok 

A szakirodalomban a koncentráció vizsgálata legtöbbször a versenyelemzések kapcsán 
merül fel. Az elmélet szerint a magas koncentráció általában csökkenti a versenyt a 
piacon, a koncentráció pedig a piacon jelenlévő vállalkozások számától és a kibocsátásuk 
eloszlásától is függ (Shy [1995]). 

A koncentrációt mint a versenyt meghatározó egyik tényezőt többféle mutatóval is 
mérik a szakirodalomban, azonban a versenyjogi esetekben leginkább a Herfindhal-inde-
xet használják (Utton [1995]). 

A Herfindhal-index (H) a vizsgált gazdasági (kereskedelmi) egységek piaci (forgalmi) 
N 

részesedésének négyzetösszege. Képlete H = ^ S f , ahol S.jelöli, az z'-edik vállalkozás 
;=i 

* A tanulmány a T 042469-es számú, A kereskedelem koncentrációs folyamatának jellemzői és hatása s 
termelő és kereskedelmi kisvállalkozásokra című OTKA-kutatás alapján készült. Köszönetet szeretnénk 
mondani Radnóti Évándk, az M T A Közgazdaságtudományi Intézete ny. tudományos kutatójának az értékes 
észrevételekért. 

1 Kereskedelem fogalmán a fogyasztási cikkek regisztrált kiskereskedelmét értjük. Hangsúlyosabban sze-
repel az élelmiszer- és napicikk-kiskereskedelem, mivel annak egyes területein a legnagyobb a koncentráció 
mértéke. 

Juhász Anikó az Agrárgazdasági Kutató Intézet tudományos kutatója. 
Seres Antal az MTA Közgazdaságtudományi Intézetének tudományos kutatója. 
Stauder Márta az Agrárgazdasági Kutató Intézet tudományos kutatója. 
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piaci részesedését. Ahhoz, hogy versenyjogi értelemben meghatározhassák, hogy egy 
piac koncentrált-e, vagy sem, a következő besorolást alkalmazzák (Blank-Persson [2004], 
Cotterill [1999]): 

a) H> 1800: a piaci koncentráció magas. A H = 1800 érték nagyjából megfelel annak, 
ha a koncentrációs ráta (CR-4: az első 4 legnagyobb vállalkozás piaci részesedése) 80 
százalék. 1800-as H érték felett versenyjogi értelemben olyan magas a koncentráció, 
hogy az már erőfölénnyel való visszaélésre ad lehetőséget, ezért a beavatkozásnak több 
országban ez a küszöbe (például Svédország, Egyesült Államok). 

b) H < 1000: a piaci koncentráció alacsony. A H= 1000 körülbelül megegyezik a 
CR-4 60 százalékos értékével. Ezen érték alatt a versenyhatóságok szerint nincs mód az 
erőfölény gyakorlására, ezért beavatkozásra sincs szükség. 

c) 1000 < H < 1800: a piaci koncentráció közepes. Ekkor versenyjogi értelemben to-
vábbi vizsgálatot igényelnek az esetek, mert sem az erőfölény, sem annak hiánya nem 
állapítható meg biztosan. 

A Herftndhal-index 0 és 10 000 között szóródhat, versenyjogi értelemben 10 000-nél 
tiszta monopóliumról, 0-nál pedig tökéletesen versenyző piacról beszélhetünk. Bár szé-
les körben használják a Herfindhal-indexet, és az viszonylag jól kezelhető, értelmezhető 
mutató, gyakorlati használata során néhány negatív tulajdonsága is megmutatkozik. Az 
index nem képes kimutatni például azt, hogy két megfigyelés között a vállalkozások 
összetételében vagy piaci pozíciójukban történt-e változás. Ugyanolyan Herfindhal-érték 
mellett előfordulhat, hogy a piac belső szerkezete, a szereplők helyzete jelentősen átala-
kult (.Blank-Persson [2004]). 

A Herfindhal- [illetve a Hirschmann-Herfindhal- (HH)] index a használat számos kri-
tikája ellenére versenyjogi/erőfölény-vizsgálatok során az egyik legáltalánosabban elter-
jedt mutató, mivel számítási módja egyszerű, és viszonylag könnyen hozzáférhető, nem 
túl összetett a számításához szükséges adatbázis. Egy esetben azonban valóban nem értel-
mezhető a segítségével végzett elemzés: ha a vertikális erőfölény-vizsgálatok során a 
vásárlói oldal (kereskedelem) nagyfokú, a beszállítói oldalnál a valóságosnál nagyobb 
fokú koncentrációt mutat. Ez esetben bár a beszállító H vagy HH indexe versenyjogi 
értelemben beavatkozást igénylő nagyságot mutat, mégis ha vertikális szinten növelné is 
a versenyegyenlőséget a vállalkozások szétválasztása vagy éppen egyesülésük megakadá-
lyozása, ez a lépés tovább erősítené a felvásárló (kereskedelem) erőfölényét (Hendricks-
McAfee [1999]). 

Dobson és szerzőtársai [2003] módszere alapján (FI. és F2. táblázat) a koncentráció 
mellett a piac belső szerkezetét, azaz az első öt vállalkozás egymáshoz viszonyított rész-
arányát is megvizsgálhatjuk. A vizsgált mutatók a következők: 

CR-5 = első öt vállalkozás aránya a forgalomból; 
5 = az /-edik vállalkozás piaci részaránya. 
A meghatározott piacszerkezeti kategóriák a következők: 
1. domináns vállalkozás = > 25 százalék és Sx> 2 x S2; 
2. duopólium = S2> 15 százalék és S2> 2 X Sv de nem domináns vállalkozás; 
3. szimmetrikus oligopólium = S > 15 százalék, S2 > 5 százalék és S > 1,5 x S4 és 

nem nem domináns vállalkozás, nem duopólium; 
4. szimmetrikus oligopólium = nem domináns vállalkozás, nem duopólium, nem aszim-

metrikus oligopólium és S > 5 százalék és legalább 67 százaléka a fölötte levőnek; 
5. nem koncentrált = S < 10 százalék és CR-5 < 33 százalék. 
Az 1. táblázatban - az FI. és F2. táblázatból néhány országot kiemelve - mind az öt 

piaci szerkezeti típusra bemutatunk egy-egy példát. 
A piaci koncentráció megjelenítéséhez az ilyen szerkezeti vizsgálatok többletinformációt 

szolgáltatnak, árnyalják, könnyebben értelmezhetővé teszik az egyes mutatók jelentését. 
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1. táblázat 
Egyes európai országok élelmiszer-kiskereskedelmének piaci szerkezete a T o p - 5 vállalkozás 

piaci részesedése alapján 

Ország CR-5 S] Ss A piaci struktúra típusa 

Hollandia 70 38 15 7 5 5 Domináns vállalkozás 
Finnország 84 38 30 6 5 4 Duopólium 
Magyarország 67 18 18 12 11 8 Aszimmetrikus oligopólium 
Csehország 43 11 10 9 7 6 Szimmetrikus oligopólium 
Lengyelország 24 10 4 4 3 3 Nem koncentrált 

Forrás: Dobson és szerzőtársai [2003] módszertan alapján Planet Retail adatbázis felhasználásával saját 
számítás. 

A piaci szerkezetet és ezzel együtt a koncentrációt azonban nem csupán vállalkozási 
szinten vizsgálhatjuk. Éppen olyan hasznos információt biztosít a bolthálózati szerkezet 
és koncentráció, az átlagos boltterület vagy az egyes bolttípusok/formák és különösen a 
piacirészesedés-változások időbeli alakulásának bemutatása (Juhász és szerzőtársai [2004]). 
Ezt svéd és magyar példával illusztráljuk (2. táblázat). 

2. táblázat 
Szerkezeti változások a svéd és a magyar kiskereskedelemben 

2000 2003 1993 2004 
Bolttípus 

Magyarország Svédország 

Boltok száma (darab) 51 725 51 082 6678 4719 
Boltok összes területe (1000 nm2) n. a. 4 586 2608 2665 
Átlagos boltterület (nm2) n. a. 90 391 565 
Hipermarketek piaci részesedése (százalék) 14 21 7 14 
Diszkontok piaci részesedése (százalék) 16 15 3 12 
Egyéb piaci részesedés (százalék) 70 64 90 74 

Forrás: GfK Hungária Piackutató Intézet, KSH és Blank-Persson [2004] alapján. 

A 2. táblázat alapján Svédországban például 1993 és 2004 között a boltok száma 
megközelító'leg 30 százalékkal csökkent, mindemellett pedig a boltok összes, de még 
inkább az átlagos mérete jelentősen növekedett, azaz a kiskereskedelem koncentrálódott. 
Mind Svédország, mind Magyarország tekintetében az üzletek méretnövekedési, kon-
centrálódási folyamatát támasztja alá a nagy alapterületű hipermarketek piaci részarányá-
nak növekedése is. 

A piaci erőfölény hatásának vizsgálatával kiterjedt hazai és főként nemzetközi szakiro-
dalom foglalkozik. A piaci erőfölény kutatásának egyik mélyebb matematikai módszere-
ket használó iránya a vertikális árszerkezetet vizsgálja. Az alapfeltételezés az, hogy töb-
bek között a piaci erőfölénnyel magyarázható, ha az ellátási lánc egyik szintjén kialakuló 
árváltozások teljes mértékben érvényesülnek a másik szinten. A tökéletlen ártranszmisszió 
három alapvető szintjét különböztethetjük meg (Zachariasse-Bunte [2003]): 

- az árváltozások nem teljes mértékben terjednek át; 
- időbeli eltérés tapasztalható a közvetítésben. 
- aszimmetria figyelhető meg az árközvetítésben, aszerint, hogy negatív vagy pozitív 

volt az árváltozás. 
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l.ábra 
Ellátási lánc szűk keresztmetszete (üvegnyaka) Európában fogyasztási cikkek esetén 

Termelők (milliós nagyságrend) 

Nagyméretű kiskereskedelmi 
vállalkozások (százas nagyságrend) 

Beszállítók (100 ezres nagyságrend) 

Elsődleges feldolgozók (10 ezres nagyságrend) 

Beszerzési társulások (110) 

Másodlagos feldolgozók (ezres nagyságrend) 

Boltok (100 ezres nagyságrend) 

Vásárlók (10 milliós nagyságrend) 

Fogyasztók (100 milliós nagyságrend) 

Forrás: Vorley [2003], 

A kilencvenes évek végére egyre inkább gyorsuló kiskereskedelmi koncentrációval a 
szakirodalomban megszaporodtak a beszállítók és a kiskereskedelem kapcsolatát, az élel-
miszer-ellátási láncot elsősorban leíró módon és esettanulmányok alapján elemző mun-
kák (Cox [1999], Reardon és szerzőtársai [2002], [2004], Dobson Consulting [1999], 
Dobson [2001], Dobson és szerzőtársai [2003], Vorley [2002], [2003]). Ezekben az erő-
fölény kimutatására és elemzésére többfajta mutató és módszer is fellelhető. Közös ben-
nük, hogy az erőfölényt a piaci szerkezet vizsgálatával igyekeznek megragadni. Főként a 
koncentrációs indexeket használják, amelyek minden hiányosságuk mellett néhány pozi-
tív tulajdonsággal is rendelkeznek: a viszonylag egyszerű számíthatóság, illetve értel-
mezhetőség. Ezek segítségével az ellátási lánc különböző szintjeinek egymáshoz viszo-
nyított méretét, szerkezetét, a különböző szintek belső ágazati, majd az ágazatok belső 
vállalati szerkezetét lehet elemezni. 

Az ellátási lánc egészét tekintve megállapítható, hogy annak egy bizonyos szakaszán 
szűkül be annyira, hogy alkalmas legyen nemzetközi szinten is a vevői erő alkalmazására 
(1. ábra). 

Az 1. ábra szerint az ellátás lánc legnagyobb mértékben koncentrált területe a kereske-
delem beszerzése. Ez a termelés és kereskedelem kapcsolatára és azon belül a kisterme-
lőkre gyakorolt hatás szempontjából fontos, mivel az ábra szerint a termelés jóval elapró-
zottabb. 

A kereskedelmi koncentráció hatásai közül leggyakrabban a versenyjogi esetekben, illet-
ve az ehhez kapcsolódó, erőfölénnyel foglalkozó vizsgálatokban találkoztunk Az álta-
lunk áttekintett szakirodalomban a kereskedelmi koncentrációt az Egyesült Királyság-
ban, az Egyesült Államokban, Franciaországban, Finnországban és Svédországban ver-
senyjogi szempontból vizsgálták. A legtöbb esetben a koncentrációt horizontális értelem-

A kereskedelmi koncentráció néhány hatásterülete 
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ben elemezték, azaz a korlátozó intézkedések majdnem minden esetében a kiskereskedők 
vagy a fogyasztók érdekeit voltak hivatva védeni, s nem irányultak a kiskereskedelem 
beszállítókkal szembeni piaci erőfölénye ellen. Másik gyakran vizsgált terület a kiskeres-
kedelmi koncentrációnak az áremelkedésre (Svédország, Finnország, Egyesült Államok-
ban) és a választás/választék szűkülésre gyakorolt esetleges hatása. Ezeken kívül a vizs-
gálatok kiterjednek az ellátási láncra, valamint azon belül a beszállítók és a kereskedelem 
kapcsolatára is. 

Az Egyesült Államokban a kiskereskedelem koncentráltságát 1997-ben az F3. táblázat 
mutatja. Ennek alapján a kiskereskedelmi ágazat (bolti kiskereskedelem összesen) dekon-
centrált szerkezetű volt. A napicikk-kereskedelemre jellemző, hogy az általános profilú 
élelmiszerboltokat (szuper- és hipermarketek stb.) üzemeltető vállalatok koncentráltsága 
jóval nagyobb, mint az ágazati átlag, a speciális élelmiszerboltokat működtető vállalato-
ké (hús, zöldség-gyümölcs stb.) pedig dekoncentrált szerkezetű. A piacszerkezeti és erő-
fölény-vizsgálatok ezért elsősorban az általános profilú napicikk- és élelmiszer-kiskeres-
kedelemre, illetve az azt magában foglaló vertikumra irányulnak. 

Az Egyesült Államok élelmiszer-kiskereskedelmének koncentrációs folyamatait vizs-
gálva, arra a megállapításokra jutottak, hogy a vizsgált évtizedben (1987-1997) a kon-
centrációt alapvetően a következő néhány tényező hatása gyorsította (US Census Bureau, 
2000): 

- stabil élelmiszerárak, amelyeknek még az egyéb fogyasztói termékek amúgy sem 
jelentős inflációjánál is csekélyebb mértékben emelkedett az áruk; 

- a növekvő életszínvonal mellett a jövedelem csökkenő hányadát költik (a kiskereske-
delemben) élelmiszerre; 

- a növekvő jövedelmekből az élelmiszerre költött többlet szinte teljes egészében a 
házon kívüli étkezés dinamikusan növekvő szegmensébe vándorolt; 

- a hagyományos kiskereskedelmi formák mellett egyre erősödő a diszkont- és a rak-
táráruház-jel legű (mass merchandisers) értékesítés jelentősége. 

A nem növekvő élelmiszerárak, az egyre csökkenő jelentőségű otthoni és a növekvő 
házon kívüli étkezés, valamint a nem szokványos kiskereskedelmi formák együtt érezhe-
tően fokozta az élelmiszer kiskereskedelemben a versenyt. Számos nagyobb kiskereske-
delmi lánc az adott helyzetben a legjobb megoldásnak az összeolvadást és a felvásárlást 
tartotta, amelytől költségmegtakarítást és hatékonyságnövekedést várt. 

Az összeolvadás és felvásárlás önmagában azonban nem csodaszer, a hatékonyság 
növeléséhez elengedhetetlen a megfelelő szervezeti és működési átalakítás. Ennek leg-
fontosabb területe az ellátási lánc irányítása (supply chain management), mert ennek 
fejlesztésével és racionalizálásával érhető el a legnagyobb költségmegtakarítás. Az esz-
közök és módszerek igen változatosak, az információs technológia rohamos fejlődése is 
új lehetőségeket nyújt. A legtöbb esetben azonban akkor érhető el a legjobb eredmény, 
ha a beszállítói és a kiskereskedelmi lánc között a hagyományosnál szorosabb kapcsolat 
alakul ki [hosszú távú megállapodások, stratégiai szövetségek, elektronikus adatcsere 
(EDI), hatékony vevőszolgálat (ECR)]. A felmérések szerint a termelők, beszállítók ked-
vezőtlenebb alkupozícióba kerültek, hiszen a koncentrálódó kereskedelem hasonló struk-
túrájú beszállítói réteggel tudja csak a hatékonyságát növelni. A lehetőségeket az elem-
zők szerint az alkalmazkodás, adaptáció különböző formáiban kell keresni. Ilyenek az 
összefogáson alapuló stratégiák (a közös vállalkozások, szövetkezetek és egyéb szövetsé-
gek alapítása), illetve a specializáció útja, ahol valamely különleges, egzotikus, termé-
szetes termékre szakosodva a beszállító viszonylag kis mérete sem jelent akadályt. 

A kereskedelmi koncentráció növekedésével kapcsolatban nem szabad elfelejteni e 
folyamat mögött a fogyasztót, illetve a fogyasztói szokások változását. Ezért fel lehet 
tenni a kérdést, hogy vajon a változó kereskedelmi kultúra befolyásolja-e a fogyasztókat, 
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vagy a vásárlói igények miatt változik a kiskereskedelem. Egyre növekvő jelentősége 
van annak, hogy mindent egy helyen meg lehessen vásárolni, növeli a kereskedelmi 
koncentrációt a nagyméretű hűtőszekrények elterjedtsége stb. 

Néhány tanulságos gondolat arról, hogy az Egyesült Államokban miért és hogyan 
végzik az élelmiszer-kiskereskedelem koncentrációjával foglalkozó kutatásokat. 

„Összeolvadások, felvásárlások és belső átalakulások az élelmiszer-kiskereskedelem-
ben főként 1996 óta jelentősen növelték az első négy, nyolc és húsz élelmiszer-kiskeres-
kedelmi lánc piaci részesedését. Hasonló koncentrációs folyamatok zajlottak le az élelmi-
szer-nagykereskedelemben is. A termelők, beszállítók és a kereskedelmi szövetségeik 
félnek, hogy termékeiket egyre kevesebben - koncentráltabban - vásárolják majd, külö-
nösképpen tartanak az új marketing- és kereskedelmi eszközök, a mennyiségi rabatt, a 
belistázási díj széles körű elterjedésétől."(US Census Bureau, 2000) 

Tehát felmerült - a termelői, beszállítói szövetségeken által közvetített - igény arra, 
hogy a szereplőktől független szervezet, amely jelen esetben az amerikai mezőgazdasági 
minisztérium közgazdasági kutatóintézete (Economic Researche Service, ERS) vizsgálja 
meg, hogy ezek a folyamatok hogyan hatnak a vertikum összes szereplőjére. Valóban 
meghatározható-e a beszállítói versenyhátrány? Jogosak a félelmek, vagy léteznek alkal-
mazkodási stratégiák? 

„A jelenlegi tanulmány a nagykereskedelmi és kiskereskedelmi összeírásra és ágazati 
forrásokra támaszkodva vizsgálja az Egyesült Államokban 1987 és 1997 között a fo-
gyasztói termékek piacán és az értékesítési csatornákban végbement változásokat. A je-
len tanulmány az első egy olyan sorozatban, amely elsősorban az ágazatban jelen lévő 
versenyszemlélettel, viszonyokkal foglalkozik."(US Census Bureau, 2000) 

A tízévenként központilag elvégzett, a kiskereskedelemre is kiterjedő felmérés (F3. 
táblázat) azt mutatja, hogy Amerikában a piac, illetve az ellátási lánc összes szereplője, 
beleértve a kiskereskedelmet és a kormányzatot, fontosnak tartja, hogy a versenyszférá-
ban lezajló folyamatokról lehetőség szerint objektív és átfogó képet lehessen kialakítani. 

Az Európai Unió versenyszabályozásának a témánkat érintő fő elemei a következők:2 

- versenykorlátozó megállapodások tiltása (tilosak a vállalatok közötti megállapodá-
sok, az összehangolt magatartás, a kartellek alakítása); 

- gazdasági erőfölénnyel való visszaélés tiltása (például tisztességtelen, méltánytalan 
kereskedelmi árak vagy egyéb tisztességtelen kereskedelmi feltételek alkalmazása, a ter-
melés, a forgalmazás, a technikai fejlesztés visszafogása, melynek a fogyasztók kárukat 
látják); 

- cégek fúziójának, vállalatok koncentrációjának ellenőrzése. A koncentráció piaci 
versenyt korlátozó, egészségtelen mértékű fokozódása ellen alkalmazzák az üzletláncok 
fúziójának ellenőrzését az EU-ban. 

Ez utóbbira került sor például 1997-ben a finn Kesko és Tuko üzletlánc esetében, vagy 
1999-ben az osztrák Rewe és Meinl fúziója, továbbá a francia Carrefour és Promodes 
egyesülése esetében. Ezek közül csak az első nem valósulhatott meg. 

A kiskereskedelem fokozódó koncentrációját az egyes országok saját versenyjogi ha-
táskörükben is szabályozhatják az új szereplők piacra történő belépésének befolyásolásá-
val: ezt vagy közvetlenül korlátozhatják, vagy a már piacon levők működését is szabá-
lyozhatják. Másik lehetőség, hogy hatósági árakat szabnak meg. Az Boylaud-Nicoletti 
[2001] OECD-tanulmány a szabályozottság mértékét vizsgálta. A 2. ábra alapján a leg-
szigorúbb a szabályozás Franciaország, Görögország és Ausztria kiskereskedelmében, 

2 Az európai uniós versenyjog kereskedelmet és kiemelten a piaci erőfölényt érintő néhány kiválasztott 
vizsgálat eredményét Kőnig [2004] alapján foglaljuk össze. 
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2. ábra 
A szabályozás mértéke a kiskereskedelemben 

CR-3 kiskereskedelmi 
lánc (százalék) 

9-1 
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• Olaszország 

-i Szabályozási index 
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Szabályozási index: 0 - kicsi a szabályozás mértéke, 6 - erős szabályozás. 
Forrás: Boylaud-Nicoletti [2001]. 

legliberálisabb pedig Svájcban és Ausztráliában. Ugyancsak jelentős mértékben liberali-
zált a kiskereskedelem Kanadában, Írországban és Hollandiában. 

Nemzetközi hatásvizsgálatok szerint a kiskereskedelem korlátozása/szabályozása egy-
részt vagy semleges, vagy negatív hatásokat okoz. A kiskereskedelem tekintetében 1994-
ben a McKinsey Global Institute tanulmánya arra a következtetésre jutott, hogy a kiske-
reskedelem terén fennálló piacra lépési korlátok (például nyitvatartási idők korlátozása, 
zónakorlátozások, már működő kereskedőknek juttatott vétó lehetősége) bizonyos körül-
mények között növelik a vertikális korlátozások verseny ellenességét. Másrészt minél 
inkább szabályozott a kiskereskedelem, annál inkább csökken az a lehetőség, hogy ver-
senyképes ágazat alakuljon ki {McKinsey Global Institute [1994]). 

A nemzetközi hatásvizsgálatok közül kiemelkedik még a 2000-ben Egyesült Király-
ságban folytatott elemzés, amely a kereskedelem erőfölényének káros hatásaival, és en-
nek lehetséges mérséklésével foglalkozik, és amelynek eredményeképpen vetették el a 
szigetországban a beszerzési ár alatt való értékesítés tiltását és a kiskereskedelem korlá-
tozásának szigorítását (UK Competition Commission [2000]). 

Az első, a koncentráció és árszínvonal közötti összefüggést elemző tanulmányt Stigler 
[1964] készítette, azóta a témakör szakirodalma jelentős ütemben gyarapodik (például 
Cotterill [1986], [1993], [2002], Kaufman-Hancly [1989], Newmark [1990], Marion 
[1998], Asplund-Friberg [1999], Yu-Connor [2002]). 

Az ár és az egyes méretek szerinti üzlettípusok (például kisboltok, diszkontok, hiper-
és szupermarketek) közötti statikus kapcsolatot meg kell különböztetni a koncentráció 
folyamata - tehát amikor egyre kevesebb nagyvállalatban, illetve hálózati egységben 
összpontosul a forgalom egyre nagyobb hányada - és az árszínvonal közötti dinamikus, 
hosszú távú kapcsolattól. 

Altalánosságban azt mondhatjuk, hogy a legtöbb elemzés arra a következtetésre jutott, 
hogy dinamikus szemléletben a boltok vállalati/földrajzi koncentrációjának egy bizonyos 
(magas) szint felé történő növekedése és az árszínvonal között pozitív a kapcsolat, vagyis 
a nagymértékben megemelkedő koncentráció hosszabb távon emelkedő árszínvonallal 
jár együtt. 

Az általunk ismert kutatások közül csupán kettő olyan volt, amely negatív kapcsolatot 
mutatott ki: a Kaufman-Handy [1989] eredményének helytállóságát azonban Cotterill 
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3. ábra 
A Royal Ahold szupermarketek fogyasztói árszínvonala és a helyi piacok koncentrációja 
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Forrás: Cotterill [1999], 

[1993] cáfolta meggyőzően, a Newmark [1990] kritikáját pedig Yu-Connor [2002] adta, 
főként a helytelen adatfelhasználást, valamint a módszertani kérdések más irányú meg-
közelítését bírálva. 

A boltkoncentráció és fogyasztói ár közötti kapcsolatot Cotterill [1999] - az Egyesült 
Államok versenyjogi hatósága számára készített - vizsgálata alapján ábrázoljuk. Az elemzés 
során a Royal Ahold kiskereskedelmi lánc egyes boltjainak árszintjét mérték fel, és ha-
sonlították össze az adott terület boltkoncentrációjával (3. ábra). 

A Cotterill [1999] tanulmányt megalapozó árfelmérés 1999 márciusában készült Penn-
sylvania és Connecticut államban. A 3. ábrán a legalacsonyabb árszínvonalú Royal Ahold 
szupermarket indexértéke 100, a többi ehhez képest helyezkedik el az ábrán. Az árak 
közötti különbségek elérik a 20 százalékot, és bár az árszóródásnak nem csupán a piaci 
koncentráció lehet oka, az mindenesetre elgondolkodtató, hogy az ábrára illesztett loga-
ritmusfüggvény 60,1 százalékban magyarázza az áreltérést, továbbá az ábra alapján ten-
denciájában a koncentráció növekedése és az áremelkedés között pozitív a kapcsolat. 

Az Egyesült Királyság versenyhivatala 2000-ben a koncentráció és az árak összefüg-
gését nemcsak a fogyasztói árak, hanem a kiskereskedelem által a beszállítóknak fizetett 

4. ábra 
Az első tíz egyesült királyságbeli kiskereskedelmi lánc piaci részesedése és a beszállítóiknak 
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árak összefüggésében is vizsgálta (Vorley [2003]). Az ennek alapján készült 4. ábrán az 
iparági átlaghoz viszonyítva találhatók az egyes kiskereskedelmi láncok beszállítóknak 
fizetett árszínvonalai. 

Az 4. ábra alapján a piaci részesedés növekedésével párhuzamosan csökken a beszál-
lítóknak fizetett átlagár. A legalacsonyabb, az átlagnál 3 százalékkal alacsonyabb árszín-
vonalat a legnagyobb kiskereskedelmi lánc, a Tesco fizette a beszállítóknak. 

1998-ban a brit Office of Fair Trade tanulmánya szerint az élelmiszer-kiskereskedelem 
koncentrálódása - és ennek következtében a vevői erő növekedése, az alacsonyabb be-
szerzési árak - nem alacsonyabb fogyasztói árakhoz, hanem növekvő kereskedelmi ár-
réshez vezet. Altalános jelleggel azonban ezt sem a közgazdasági elmélet, sem a gya-
korlat nem igazolja. A Monopolies and Mergers Commission 1981-es kutatása szerint 
ugyanis versenyhelyzetben a legnagyobb szupermarketek tekintetében a vevői erő se-
gítségével az ellátóktól kicsikart engedményekkel végül a fogyasztók jártak jól az ala-
csonyabb árak miatt. Hasonló következtetésre jutott Corstjens és Cortjens [1995] is, aki 
szerint versenyhelyzetben a kereskedők a nyereségmegosztásban elért előnyt elveszítik 
az árversenyben. 

Az, ha a kereskedő a termelőt árcsökkentésre kényszeríti, nem feltétlenül probléma 
versenyjogi szempontból, mert a versenyjog elsősorban a végső fogyasztókat védi. Ha 
viszont egy (lokális, regionális, települési) piacon egy kiskereskedelmi üzletlánc fúzió 
során vagy belső növekedés útján monopolhelyzetbe kerül, akkor lehetősége van arra, 
hogy emelje az árakat, vagy csökkentse a fogyasztóknak kínált áruk választékát. Ilyen 
esetben nemcsak a beszállító kényszerül erősen követő pozícióba, hanem a fogyasztó is 
kiszolgáltatott helyzetbe kerül, és negatív társadalmi hatások jelentkeznek. Ezért az ilyen 
fúziók és monopolhelyzetek kialakulásának megakadályozása alapvető érdeke a gazda-
ság- és társadalompolitikának. 

A hazai kereskedelem koncentrációja 

A hazai bolti kiskereskedelemben az 1989-et követő átalakulási és privatizációs folya-
matban nagymértékű dekoncentrációs és decentralizációs folyamat zajlott le, a kilencve-
nes évek közepétől viszont főként a multinacionális vállalatok terjeszkedésével egyre 
erősödő koncentrációs folyamat kezdődött. 

1999 és 2003 között a működő (adózó) vállalatok teljes körű adatbázisa alapján vizs-
gáltuk a hazai bolti kiskereskedelem vállalati koncentráltságának trendjeit és mértékét az 
értékesítési tevékenységben. A vizsgált időszak megválasztásának nem elvi, hanem gya-
korlati okai voltak: erre az időszakra állt rendelkezésre összehasonlítható teljes körű 
vállalati adatbázis. 

A tanulmányban a teljes bolti kiskereskedelmet (ágazati szint, illetve ágazati átlag), 
azon belül nyolc szakágazatot elemeztünk a gazdasági tevékenységek egységes ágazati 
osztályozási rendszerének fő tevékenység szerinti besorolása alapján. Az elemzés nem 
terjedt ki valamennyi szakágazatra, ezért az ágazati szint nem azonos a vizsgált szakága-
zatok átlagával, illetve összegével. 

Az elemzést koncentrációs táblával végeztük (lásd Kerékgyártóné és szerzőtársai [2003]). 
A mikrovállalat-kisvállalat-középvállat-nagyvállalat, illetve ezek létszám-kategóriái (mint 
koncentrációs ismérv) szerinti csoportosításban (0-49 fő = kisvállalat, ezen belül 0 -9 
fő = mikrovállalat, 50-249 fő = középvállalat, 250 főtől nagyvállalat) vizsgáltuk a válla-
latok számának és nettó árbevételének megoszlását. A mikrovállalat kategórián belül 
még egy 0-4 fő közötti osztályközt is kialakítottunk, mert a kereskedelmi vállalkozások 
döntő többsége ebbe a létszám-kategóriába tartozik (3. táblázat). 
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3. táblázat 
A vállalatok számának és nettó árbevételének megoszlása százalékban létszám-kategóriák szerint 

1999 2003 
Létszám-kategória 

szám árbevétel szám árbevétel 

Bolti kiskereskedelem összesen 
0 - 9 fő 96,59 40,27 96,30 32,39 
Ebből: 0 - 4 fő 90,32 27,34 89,07 21,32 
10-49 fő 2,92 21,43 3,23 18,26 
50-249 fő 0,42 13,86 0,40 12,50 
250 főtől 0,06 24,44 0,07 36,85 

Élelmiszer-, ital-, dohányáru kiskereskedelem 
0 - 9 fő 97,33 55,89 97,45 55,44 
Ebből: 0 -4 fő 92,10 40,07 91,55 40,12 
10-49 fő 2,45 26,70 2,35 23,99 
50-249 fő 0,21 16,67 0,19 17,43 
250 főtől 0,01 0,74 0,01 3,14 

Élelmiszer jellegű vegyes kiskereskedelem 
0 - 9 fő 95,55 26,85 95,00 17,78 
Ebből: 0 - 4 fő 88,29 19,21 87,02 12,56 
10-49 fő 3,38 12,75 3,99 9,33 
50-249 fő 0,91 15,10 0,86 10,92 
250 főtől 0,16 45,30 0,15 61,97 

Ruházati kiskereskedelem 
0 - 9 fő 97,95 53,96 97,64 50,23 
Ebből: 0 - 4 fő 93,36 39,66 92,19 35,80 
10-49 fő 1,86 24,54 2,09 23,87 
50-249 fő 0,18 16,80 0,26 24,06 
250 főtől 0,02 4,69 0,02 1,84 

Elektromos háztartási cikkek kiskereskedelme 
0 - 9 fő 94,59 44,89 94,63 30,90 
Ebből: 0 - 4 fő 85,05 26,71 86,50 19,62 
10-49 fő 5,02 32,08 4,58 20,05 
50-249 fő 0,35 10,76 0,61 20,33 
250 főtől 0,05 12,27 0,19 28,71 

Iparcikk jellegű vegyes kiskereskedelem 
0 - 9 fő 94,86 40,83 95,37 37,55 
Ebből: 0 - 4 fő 86,62 26,59 85,47 22,54 
10-49 fő 4,47 24,51 4,05 27,16 
50-249 fő 0,62 16,36 0,51 10,80 
250 főtől 0,06 18,31 0,07 24,48 

Lábbeli-, bőráru-kiskereskedelem 
0 - 9 fő 96,38 42,26 96,18 42,97 
Ebből: 0 - 4 fő 90,44 29,02 88,74 28,84 
10-49 fő 3,19 31,82 3,38 23,91 
50-249 fő 0,43 25,92 0,43 33,12 
250 főtől 0,00 0 ,00 0,00 0,00 
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3. táblázat (folytatás) 
A vállalatok számának és nettó árbevételének megoszlása százalékban létszám-kategóriák szerint 

1999 2003 
Létszám-kategória 

szám árbevétel szám árbevétel 

Bútor-, háztartásicikk-kiskereskedelem 
0-9 fő 94,72 37,86 95,06 37,38 
Ebből: 0 - 4 fő 85,55 24,19 84,86 22,17 
10-49 fő 4,72 24,38 4,37 22,22 
50-249 fő 0,39 11,77 0,44 9,01 
250 főtől 0,17 25,99 0,13 31,38 

Vasáru-, festék-, üveg-kiskereskedelem 
0-9 fő 93,89 52,12 92,32 53,23 
Ebből: 0 - 4 fő 82,00 30,00 79,00 29,29 
10-49 fő 5,67 34,75 7,42 39,78 
50-249 fő 0,35 9,07 0,26 6,99 
250 főtől 0,08 4,07 0,00 0,00 

Forrás: KSH adatok alapján saját számítás. 

A 3. táblázat szerint a vizsgált létszám-kategóriák alapján általánosan jellemző tenden-
cia, hogy 1999 és 2003 között a mikrovállalkozások igen magas, 90-95 százalék feletti 
számbeli részesedése alig változott. A számbeli és árbevételi részesedés összevetése alap-
ján ágazati szinten egyrészt a koncentráció mértéke jelentősen növekedett. A közel 1 száza-
lékos számbeli részesedésű nagyvállalatok 24 százalékról közel 37 százalékra növelték 
árbevételi súlyukat, míg a 95 százalékos számbeli részesedésű mikrovállalatok árbevételi 
pozíciója 40 százalékról 32 százalékra csökkent. A kis- és középkategóriába tartozó válla-
latok sem tudtak megerősödni. Másrészt 2003-ban a bolti kiskereskedelem összességében 
még dekoncentráltnak tekinthető, mivel a kis- és középvállalkozások árbevételi részesedése 
meghaladta a 63 százalékot, a mikro- és kisvállalkozásoké pedig az 50 százalékot. 

Az egyes szakágazatok között jelentős differenciák vannak. Legmagasabb vállalati 
koncentráltság 2003-ra a vegyes tevékenységű (általános profilú) élelmiszer-kereskede-
lemben alakult ki. Míg a mindössze 0,15 százalékos számarányú 30 vállalatban összpon-
tosult az árbevétel közel 62 százaléka, a 95 százalékos számbeli részesedésű 18 426 
mikrovállalkozás az árbevételnek csak közel 18 százalékát bonyolította. Ebbe a szakága-
zatba tartoznak mind a nagy alapterületű hiper- és szupermarketeket üzemeltető multina-
cionális vállatok, mind pedig a sarki vegyesboltokat üzemeltető önálló kiskereskedők. Itt 
a folyamat nyertesei egyértelműen a nagyvállalatok, a mikro- kis- és középvállalatok 
pedig egyaránt vesztesek. 

A vállalati koncentráltság mértékének növekedése az általános profilú iparcikk-keres-
kedelemben is jelentős, továbbá a bútor- és a háztartási cikk kiskereskedelemben, de itt 
az általános profilú élelmiszer-kereskedelemnél kisebb koncentráltág alakult ki. A ruhá-
zati, az élelmiszer-, továbbá a vasáru-, festék- és üvegáru-szakbolthálózatok a vizsgált 
koncentrációs ismérvek alapján dekoncentráltak maradtak, mert döntő a kis- és közép-
vállalkozások súlya, és a nagyvállalati szféra nem, vagy alig volt jelen 2003-ban. 

Kutatásunk alapján a létszám-kategóriák szerinti koncentráció mértékét és az egyes 
szakágazatok közötti különbségeket alapvetően a multinacionális és tőkeerősebb nemzet-
közi nagyvállalatok jelenléte befolyásolja: általános a tendencia, hogy ahol terjeszked-
nek, ott egyre nagyobb mértékű lesz a vállalati koncentráltság. 
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Az EU-csatlakozás a koncentráció újabb hullámát indította el. Egyrészt újabb multina-
cionális és nemzetközi láncok piacra lépése figyelhető meg még az eddig nem jellemző 
szakágazatokban is (például ruházati kiskereskedelem). Másrészt az itt lévők is tovább 
terjeszkednek. 

A hazai koncentrációs folyamat legfontosabb kérdése az, hogy vajon túlzott mértékű-
e a vállalkozási szintű koncentráció mértékének a kilencvenes évek közepe óta megfi-
gyelhető folyamatos növekedése. Ehhez hatáselemzésekre van szükség, mivel a koncent-
ráció mértéke önmagában nem sokat mond, még magas mutató esetén sem. A hatások 
igen széles körűek, és a kereskedelmen kívül számos makroökonómiai és társadalmi 
kérdést is érintenek. Az eddigi kutatásunk alapján arra van lehetőségünk, hogy néhány 
problémára rámutassunk. A hatások mélyebb megismeréséhez további kutatásokra van 
szükség. 

A koncentráció és a piaci erőfölény közötti kapcsolat vizsgálatára az országos tenden-
ciák és mértékek nem alkalmasak, mert nem a releváns piacot mutatják. A kiskereskede-
lem ugyanis helyhez kötött tevékenység, ezért a versenyelemzésnek és a piaci erőfölény-
re vonatkozó vizsgálatoknak csak lokális, helyi szinten van értelmük: regionális szinten, 
az egyes településeken, a nagyobb városokban pedig egy-egy városrészben, kerületben, 
lakóhelyen. Másik feltétel az összehasonlítható termékek, vagy termékcsoportok kialakí-
tása, ami nem könnyű feladat, mivel a kiskereskedelemben - szemben a termeléssel - a 
vállalatok és boltok általában nem homogén profilúak. Még a kisebb boltok is több száz, 
a legnagyobbak pedig 60-80 ezer cikkelemet értékesítenek. A harmadik probléma, hogy 
a koncentráció mértékét jelentős mértékben befolyásolja a nem bolti (csomagküldő, 
internetes, piaci-csarnoki-utcai automatán keresztüli, ügynöki stb.) kiskereskedelem. 
Például a friss zöldség és gyümölcs értékesítésének mintegy 40 százaléka a piacokon és a 
szakboltokban bonyolódik, további 40 százaléka a nagy alapterületű egységekben, 20 
százalék pedig az önfogyasztás, „szedd magad" akciók, utcai vásárlás vagy rokonság 
révén kerül a háztartásokba. A nem bolti kiskereskedelem figyelembevétele tehát jelen-
tős mértékben csökkentheti a kereskedelem koncentráltságának szintjét. Végezetül a pi-
acszerkezeti és erőfölény-vizsgálatokban az is fontos kérdés, hogy egy-egy releváns föld-
rajzi piac esetén a magas koncentrációs szint (például 60 százalék vagy 80 százalék) 
hány vállalathoz köthető? Minél többhöz (például 10, 20 vagy 50 vállalat), annál ki-
sebb, minél kevesebbhez (például 1 -5 vállalat), annál nagyobb az erőfölénnyel való 
visszaélés lehetősége. 

További problémát jelentenek a növekvő szerepű bolti társulások. A vállalati koncent-
ráltság bemutatott trendjei és mértékei az önállóan adózó vállalatok adatain alapulnak, a 
társulásokban részt vevő kisvállalkozások, önálló kiskereskedők száma és árbevételi ré-
szesedései külön-külön vannak számba véve. A társulások figyelembevétele (számuk és 
forgalmuk, illetve árbevételük mérése és viszonyítása) a koncentráció és hatásainak vizs-
gálatában nem megoldott. A szakirodalom szerint a nehézséget az okozza, hogy a társu-
lások integrációs foka nagyon differenciált, a tisztán beszerzési kooperációtól a teljes 
rendszerintegrációig terjed. További probléma, hogy a társulás szintjén nincsenek kon-
szolidált forgalmi és mérlegadatok. Mind a hazai, mind a külföldi tendenciák azt mutat-
ják, hogy a verseny fokozódása a centralizáltabb fiókhálózatos vállalatokba szerveződés-
re kényszeríti a társulásokat, illetve arra, hogy a társult kiskereskedők boltjai egyre töb-
bet adjanak fel az önállóságukból. Amennyiben a közös központosított funkciók kiterjed-
nek a beszerzés és az értékesítés, illetve a forgalmazott áruk döntő többségére, és az 
integrációs szervezet hasonlóvá válik a fiókhálózatos vállalathoz, akkor az értékesítésben 
célszerű a társulást egy gazdasági egységként kezelni a koncentráció vizsgálata során 
(Juhász és szerzőtársai [2004]). 

A hazai kereskedelemben a vizsgált időszakban a társulások terjedése elsősorban az 
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általános profilú élelmiszer-kiskereskedelemben volt megfigyelhető. Az integráció foka 
itt is differenciált, de a fiókhálózatosodó társulások figyelembevétele tovább növeli e 
szakágazat magas koncentráltságát. 

A társulások azért is árnyalják a képet, mert a hatás szempontjából különbségek van-
nak a társulásokhoz tartozó és az oda nem tartozó önálló kiskereskedők, illetve kisboltok 
helyzetében. Ezért fontos kutatási feladat a két csoport számának, számarányának és piaci 
részesedésének, továbbá a koncentráció hatásaiban jelentkező különbségek vizsgálata. 

A koncentráció másik fontos kérdése a 90 százalék feletti számarányú mikrovállalko-
zásokra (önálló kiskereskedőkre) és - mivel ezek döntő többsége esetében egy bolt = egy 
vállalat - a kisboltokra gyakorolt hatás. Ágazati szinten, ha a mikrovállalkozásokra gya-
korolt hatás szempontja csak a számbeli részesedés, akkor 2003-ig a koncentrációs folya-
mat nem vezetett jelentős szűkülésükhöz, a negatív hatás nem mutatható ki. A számbeli 
és árbevételi részesedés együttes vizsgálata azonban azt mutatja, hogy az igen magas és 
alig változó számarányú mikrovállalkozói réteget, illetve kisboltot egyre kevesebb árbe-
vétel „tartja el". Hogy ez eddig nem vezetett a számuk és számarányuk jelentősebb 
csökkenéséhez, abban szerepe volt annak, hogy a vizsgált időszakban folyamatos és 
jelentős mértékű volt a lakosság kiskereskedelmi vásárlásainak a bővülése. A 3. táblázat 
és a KSH teljes körű, 1990-től 1994-ig terjedő bolti regiszter adatsorának összevetése 
azonban arra utal, hogy a vállalati koncentráltság magas szintjénél megindul a boltok 
számának csökkenése. Bár az összes kiskereskedelmi üzlet száma éves szinten 1994-ig 
folyamatosan nőtt, 2002 óta az élelmiszer- és élelmiszer jellegű vegyes üzletek száma 
már csökkenésnek indult. E tendencia miatt a legaktuálisabbak a regionális (települési) 
piacszerkezeti és erőfölény-vizsgálatok, továbbá a hatáselemzések az élelmiszer- és 
napicikk-kereskedelemben. 

Az EU-csatlakozást követően a multinacionális és nemzetközi vállalatok megkezdték 
előrenyomulásukat az önálló kiskereskedők, kisboltok alapvető életterét jelentő területe-
ken is (kisebb települések, kisvárosok, belvárosok, városok perifériái, külső kerületei 
stb.). A koncentráltság mértékének nagyvállalati érdekeknek megfelelő további növeke-
dése már csak duális szerkezet (nagy- és kisvállatok, nagy- és kisboltok egyenrangú 
szerepe) alapjainak meggyengítésével, a döntő számarányú és jelentős - egyes szakága-
zatokban meghatározó - forgalmi részesedésű kis- és középvállalati szektor, azon belül a 
mikrovállalkozások és kisboltok egyre nagyobb részének a piacról történő kiszorításával 
történhet, mivel a piacterjeszkedési tartalékokat ma már döntően az általuk bonyolított 
forgalom jelenti. A jelenlegi tendencia folytatódása ezért az önálló kiskereskedők, kis-
boltok jelentősebb arányú ellehetetlenülését valószínűsíti. 

A hazai kiskereskedelem duális szerkezete több évszázados hagyomány (Csató [19871). 
A kisboltok nagyobb arányú megszűnése a koncentráció egyik negatív hatását jelentené, 
mert fennmaradásukat fogyasztói és társadalmi szempontok is indokolják 

Fogyasztói szempontból a nagyláncok uniformizált hálózata és uniformizált kínálata a 
sokszínű kisbolt-hálózat nélkül még széles választék mellett sem képes kielégíteni a vá-
sárlók differenciált igényeit. A városokban városépítési, városképi és idegenforgalmi 
szempontból pótolhatatlanok a városképbe illeszkedő tradicionális kis üzletek, mert ezek 
- főként a sajátos magyar nemzeti kínálatot bemutató kiskereskedelmi és vendéglátó 
üzletek - jelentik a vonzerőt, és nem a nemzetközi standardok alapján kialakított nagy 
egységek, és azok uniformizált nemzetközi kínálata. 

A nagyobb településektől távol levő kistelepülések számára társadalomszerkezeti okokból 
pótolhatatlanok a legalapvetőbb napicikkek ellátását biztosító lakóhely közeli boltok. A 
lakosság közel egyharmadát kitevő idősek döntő többsége szeret (a fizikai állapot miatt 
sokszor kénytelen) a lakóhelyén vagy annak közelében vásárolni, továbbá a társadalom 
jelentős részét alkotó kispénzűek és a nyugdíjasok döntő többsége egyszerre csak keveset 
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vásárol, és ennek távolabbi beszerzése a magasabb utazási költségek miatt még viszony-
lag alacsonyabb árak mellet is előnytelen lehet. 

A koncentrációnak a fogyasztókra gyakorolt negatív hatására utalnak a német és oszt-
rák tendenciák. Németországban a vállalati koncentráció további fokozódását, valamint a 
kiskereskedelmi üzletek számának csökkenését az egyes régiókban növekvő aggodalom-
mal figyeli a lakosság, mivel mindkét tendencia esetében félnek a fogyasztói jólét csök-
kenésétől. A koncentrációval növekszik az egyes élelmiszer-kereskedelmi cégek (regio-
nális) piaci hatalma, ami miatt áremelkedéstől tartanak. Az üzletek számának csökkenése 
pedig a bevásárló út meghosszabbodása miatt hátrányos lehet a fogyasztóknak (Drescher-
Weiss [2001]). Ausztriában a koncentrációs folyamat következményeként 2000-ben 320 
településen nem volt élelmiszerbolt. Ez azt jelenti, hogy közel 270 ezer osztrák fogyasz-
tónak el kellett hagyni lakóhelyét, hogy élelmiszert szerezzen be. 

A mikrovállalkozásoknak fontos szerepük van a foglalkoztatásban is (4. táblázat). 

4. táblázat 

Működő vállalkozások létszáma és annak százalékos megoszlása a bolti kiskereskedelemben 

Létszám (fő) Megoszlás százalékban Letszam-kategoria 
1999 2003 

Index 
1999 2003 

0 - 9 fő 143 795 140 820 98 56 52 
Ebből: 0 -4 fő 111 671 106 713 96 43 39 
10-49 fő 41 984 41 682 99 16 15 
50-249 fő 34 933 30 791 88 14 11 
250 főtől 37 205 58 535 157 14 22 
Összesen 257 917 271 828 105 100 100 

Forrás: KSH adatok alapján saját számítás. 

A 3. és a 4. táblázat alapján 1999 és 2003 között a mikrovállalkozások létszáma jóval 
kisebb mértékben csökkent, mint az árbevételi részesedésük. Ennek oka az, hogy sok 
kisbolt szűkülő, illetve kis jövedelem mellett sem zár be elhelyezkedési lehetőségek hiá-
nyában. Ez azzal is összefügg, hogy a kisboltok jelentős része családi (és rokoni) vállal-
kozás, és sokszor a bolt működtetése a család egyedüli egzisztenciális lehetősége. 

A létszám és létszámarány csökkenése ellenére 1993-ban az összes létszám 52 százalé-
kát a mikrovállalkozások, kétharmadát pedig a mikro- és kisvállalkozások alkalmazták. 
Egyrészt tehát döntő szerepük volt a foglalkoztatásban. Másrészt nagyobb a szerepük a 
foglalkoztatásban, mint az árbevételben. Nagyobb arányú ellehetetlenülésük ezért a mun-
kanélküliség növekedését vetíti előre. 

Végezetül fel kell tenni a kérdést, hogy mit lehet tenni a túlzott mértékű kereskedelmi 
koncentráció kialakulásának és negatív hatásainak megakadályozására, illetve enyhítésé-
re. Mivel a problémák túlmutatnak a kereskedelmen, az eszközök a társadalom-, gazda-
ság- és foglalkoztatáspolitikai irányítóinak - a kormány, továbbá a versenyfelügyeleti 
hatóság - kezében vannak, nekik kell eldönteniük, hogy a negatív hatásokra milyen 
válaszokat adnak, és az alapján milyen intézkedéseket, törvényeket kezdeményeznek. 
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MEGEMLÉKEZÉS 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. október (795-796. o.) 

Nyolcvan éve született Liska Tibor 

Idén lenne 80 esztendős Liska Tibor (1925-1994), az egyik legeredetibb huszadik száza-
di magyar közgazdasági gondolkodó. A népi kollégisták friss szellemét hozó fiatalember 
pályája elején a gazdasági rendszer kritikusaként mindjárt a Rákosi-éra gazdaságpolitiku-
saival ütközött. A következő évtizedekben is mindvégig szellemi ellenzékben maradt a 
Kádár-rendszer gazdasági kánonjával, később pedig a szerinte mindig túl óvatos reform-
közgazdászokkal szemben. A centralizált tervgazdasági gyakorlat kritikájából kiindulva 
dolgozta ki a vállalkozói szocializmus elméletét. A Liska-modell a központilag irányított 
rendszerrel szemben az egyéni vállalkozás szabaddá tételét javasolta, de kritikai éle túl-
mutatott a szocialista tervgazdaságon, és a modern kapitalista gazdaságokkal szemben 
társadalmi tulajdonon alapuló hatékony vállalkozási versenyt hirdetett. 1989-től Magyar-
ország politikai és gazdasági berendezkedése megváltozhatott, de Liska ellenzéki pozíci-
ója nem. Haláláig kitartott amellett, hogy a mindenfajta monopolista béklyótól megsza-
badított szabad piacgazdaság minden ismert gazdasági rendszeren felülkerekedhet, leg-
alábbis akkor, ha egyúttal a társadalom minden tagja születése jogán örökölheti a reális 
esélyt a szabad vállalkozásra. 

Erényeit vitapartnerei is elismerték. „Liskát nem lehetett cenzúrázni. Minél jobban 
akarták volna, annál élesebben fogalmazott volna. Liskánál bátrabb gondolkodót én nem 
ismertem" - mondta Kopátsy Sándor egy, a Liska Tibor tiszteletére rendezett konferen-
cián (Budapest, 1995. október 26.). 

„Borzasztóan csalódott vagyok személyesen is amiatt, hogy Liska Tibor legfontosabb 
gondolataiból, az általa vallott értékekből roppant kevés megy át a köztudatba - fogalma-
zott Surányi György, a Magyar Nemzeti Bank akkori elnöke ugyanezen a konferencián. 
- Úgy látom például, hogy az állam nálunk egyáltalán nem korlátozza önmagát. Politikai 
nézeteitől függetlenül mindenki a problémák állami megoldását keresi. Mindenki tudja, 
hogy az állami intézményrendszer rosszul működik, borzasztó drága, az abból élők szé-
gyenletesen keveset keresnek, mégis ezeket az intézményeket akarják mindenáron át-
menteni, fenntartani, még több adóval életre gerjeszteni." 

„Én változatlanul hiszem azt, hogy a világ globalizálódása eljuthat arra a szintre, hogy 
egy idő után ez a liskai koncepció, illetve ez a gazdasági rendszer, ez a világlátás előjö-
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het. Annyira zseniálisan egyszerű!" - jelentette ki Szarvas Pál, a híres szentesi Liska-
kísérletek idején a Felszabadulás Mezőgazdasági Termelőszövetkezet elnöke, majd így 
folytatta: „Nagyon sokszor gondolok arra mint magánvállalkozó, amikor a számlákkal és 
az adószempontokat figyelembe vevő könyveléssel gyötröm magam, hogy mennyivel 
egyszerűbb lenne a Liska-féle személyes társadalmi tulajdon és az ehhez kapcsolódó 
mechanizmusok alapján elszámolni. Ma a vállalkozók drága idejüknek húsz-harminc szá-
zalékát is kénytelenek az elszámolási kötelezettségek teljesítésére fordítani, és a rendszer 
mégis sokkal könnyebben kijátszható, és sokkal igazságtalanabb, mint Liska Tibor vál-
lalkozói rendszere." 

Liska Tibor követői ma is a vállalkozói szocializmus nyolcvanas években megszakadt 
kísérletei folytatását javasolják, mert azoktól az új kérdésekre is választ remélnek. Szüle-
tésének 80. évfordulóján a Liska Alapítvány gondozói Liska Tibor gondolatai ma is élnek 
címmel találkozót rendeznek, ahová minden érdeklődőt szeretettel várnak. Az időpontról 
és a találkozó helyéről, valamint Liska Tiborról bővebb információ található a http:// 
liskatibor.uw.hu/ honlapon. 



TUDOMÁNYOS TÁJÉKOZTATÓ 
Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. október (797-802. o.) 

A Gazdaságdinamikai Társaság éves találkozója 
Budapest, 2005. június 23-25. 

Az egyik legnagyobb presztízsű tudományos társaság, a Gazdaságdinamikai Társaság 
(Soeiety for Eeonomic Dynamics, http://www.economicdynamics.org/society.htm) éves 
találkozójának házigazdaszerepét idén a MTA Közgazdaságtudományi Intézménye és a 
Közép-európai Egyetem közösen látta el. 

A Gazdaságdinamikai Társaságot 1989-ben alapították. Elnökei a legjelentősebb egye-
temekről és kutatóintézetekből kerülnek ki. A jelenlegi elnök Boyan Jovanovic (New 
York University). Korábban többek között Thomas Sargent (New York University), 
Edward Prescott (Arizona State University, Nobel-díjas), Dale Mortensen (Northwestern 
University) és Thomas F. Cooley (New York University) elnökölt. A Társaság folyóirata 
a Review of Economic Dynamics, amely a közgazdasági kutatások - elsősorban a 
makroökonómiai kutatások - élvonalába tartozó munkákat közöl. A Társaság éves kon-
ferenciáját mindig máshol tartja: 2003-ban Párizsban, 2004-ben Firenzében. A jövő évi 
ülés helyszíne pedig Vancouverben lesz. Korábban a New York University, a Minneapolis 
Federal Reserve Bank, az Oxford Egyetem, a Stockholm Egyetem vagy a Kaliforniai 
Egyetem Los Angelesben is rendezett egy-egy konferenciát. 

A Gazdaságdinamikai Társaság éves konferenciája egyike a legnagyobb presztízsű, 
nagy nemzetközi közgazdasági konferenciáknak. Több mint 400 résztvevőjével ez volt 
Magyarországon a legnagyobb közgazdaságtudományi rendezvény 1986 óta, amikor az 
Ökonometriai Társaság tartotta éves európai konferenciáját Budapesten. Közép-Kelet-
Európában sem volt hasonló nagyságú közgazdasági konferencia az Európai Közgazda-
sági Társaság 1996-os prágai éves összejövetelé óta. A konferenciát a nemzetközi akadé-
miai jellegű közgazdasági konferenciáknak megfelelő módon szervezték. A programbi-
zottság választotta ki a háromnapos rendezvényen elhangzó mintegy 350 tanulmányt. 
Ezenkívül a programbizottság felkért három kiemelkedő jelentőségű közgazdászt, hogy 
az egyes napok plenáris ülésein tartsanak előadást: Stephen Morrist (Princeton University), 
Jonathan Eatont (New York University) és Roger Rogersont (Arizona State University). 
A szervezésért a helyi szervezőbizottság felelt, amelynek tagjai Max Gillman (Közép-
európai Egyetem) és Valendnyi Ákos (University of Southampton és MTA Közgazdaság-
tudományi Intézet) voltak. 

A három nap alatt összesen 85 szekcióban zajlottak az előadások, mindennap három 
időpontban párhuzamosan 9, illetve 10 üléssel. Az ülések témája rendkívül változatos 
volt, a folyó fizetési mérleg dinamikájától, az üzleti ciklusokon keresztül, a munkapiaci 
ingadozásokig többféle témát is magában foglalt. Az előadók többsége az amerikai egye-
temekről (Chicago, New York, Harvard, MIT stb.) érkezett, de szép számmal szerepel-
tek európai egyetemeken és kutatóhelyeken (London School of Economics, Southampton, 
Pompeu Fabra, Magyar Nemzeti Bank, Európai Központi Bank stb.) dolgozó közgaz-
dászok is. Sikerként lehet elkönyvelni a nagyszámú belföldi és külföldi egyetemeken és 
kutatóintézetekben dolgozó magyar közgazdász jelenlétét is. Mivel lehetetlen az összes 
elhangzott előadás megemlítése, a következőkben azokat mutatom be, amelyeken részt 
vettem. 
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Június 23-án az egyik legérdekesebb délelőtti szekció a tulajdonjogok témájával foglal-
kozott. Az e témakörhöz tartozó tanulmányok általánosan az innováció, az országok 
közötti technológiai diffúzió folyamatát és az ezzel járó következményeket tanulmányoz-
ták. Boyan Jovanovic (New York University) a termékciklus és az egyenlőtlenség közötti 
kapcsolatot elemezte. Modelljében a képzett munkaerő és a technológia komplementari-
tása hozza létre ezt a kapcsolatot. Mivel a magasabb minőségű termékek előállításához 
magasabb képzettségű munkaerőre van szükség, az emberi tőkébe való többletbefektetések 
következtében nő az egyenlőtlenség. Ez a mechanizmus rávilágít az egyenlőtlenség egy 
lehetséges okára, hiszen a modell kimutatja, hogy minél nagyobbak egy országon belül a 
termékek közötti minőségbeli különbségek, annál nagyobb az országon belüli egyenlőtlen-
ség. A modell egy másik eredménye: minél nagyobb léptékben történik az egyes termékek 
minőségének javítása (innováció), annál nagyobb mértékben nő az egyenlőtlenség. 

Az említett munkához szorosan kapcsolódik Diego Comin (New York University) és 
Bart Hobijn (Fédéral Reserve New York) tanulmánya, amely a technológia országok 
között eltérő elterjedéséről szólt. Az előadók hipotézise, hogy azon csoportok lobbija, 
amelyek veszíthetnek az új technológia alkalmazásából, lassíthatja az új technológia el-
terjedésének folyamatát. A szerzők egy általuk létrehozott történelmi adatbázis segítsé-
gével tesztelték e hipotézist, és úgy találták, hogy az adatok alátámasztják azt. 

A déli órák szekciói közül az egyik a folyó fizetési mérleg dinamikáját elemezte. Az 
Egyesült Államok folyó fizetési mérlegének jelentős hiánya egyre több kutatót késztet 
arra, hogy figyelmüket a témára fordítsák. David Backus (Stern School of Business, New 
York University) ellenkező álláspontot képviselt, mint a közgazdászok többsége. Szerin-
te történelmi szempontból az Egyesült Államok folyó fizetési mérlegének hiánya a GDP-
hez viszonyítva nem kiugróan magas. Backus - hosszú történelmi idősorok alapján -
megkérdőjelezi azt az állítást, hogy a folyó fizetési mérleg hiányát az utóbbi évek magas 
költségvetési hiánya okozta, valamint azt is, hogy e magas hiány nem fenntartható. Ha-
bár Backus érvelése nagyon is meggyőző, nem szabad elfelejteni, hogy a történelmi 
idősorok előrevetítése, főleg rövid időszakra, komoly gondokkal jár , hiszen nem biztos, 
hogy a múltban történtek a jövőben is hasonlóképpen fognak bekövetkezni. 

Hélène Rey (Princeton University) és Pierre-Olivier Gourinchas (University of 
California, Berkeley) tanulmánya is a folyó fizetési mérleg dinamikájával foglalkozik, 
bár más megközelítésből. A tanulmány célja, hogy elemezze egy ország külső mérlegé-
nek igazodását, azaz a külső egyensúly helyreállásának folyamatát. A munka újdonsága, 
hogy a kereskedelmi mérlegen kívül a nettó tényezőjövedelmek nyereségi/veszteségi ala-
kulását is figyelembe veszi. Az e csatornán történő kiigazítást a szerzők pénzügyi igazo-
dásnak nevezik el, és megmutatják, hogy az Egyesült Államok esetében 1952 és 2004 
között ezen a csatornán történő igazodás a folyó fizetési mérlegen keresztüli igazodás 30 
százalékát tette ki. Továbbá a szerzők kimutatják, hogy az árfolyam változása rövid és 
középtávon a pénzügyi csatornán keresztül hat (azaz a dollár leértékelődése megnöveli a 
külföldön elhelyezett amerikai tőke hozamát a külföldiek Egyesült Államokban elhelye-
zett tőkehozamához képest). Hosszú távon viszont az árfolyamváltozás a kereskedelmi 
csatornán keresztül hat (a dollár leértékelődés növeli az exportot, és csökkenti az importot). 

E szekciót Timothy Kehoe (University Minessota) és Kim Ruhl (University Texas, 
Austin) előadása zárta, amely egy országban lévő tőke nagy mennyiségű, hirtelen ki-
áramlásnak (sudden stop) a következményeiről szól. A hirtelen kiáramlás (sudden stop) 
jelensége általában pénzügyi válságban lévő országokban fordul elő. E tanulmány a tőke 
gyors kiáramlását a pénzügyi válsággal párhuzamosan megfigyelhető erős termelés- és 
termelékenység-visszaeséssel kapcsolja össze. Hipotézise: a gyors tőkekiáramlás egy-
aránt okoz szektoron belüli és közötti erőforrás-áramlást. A modellben az erőforrás-
áramlásokkal járó igazodási költségek (costs of adjustments) vezetnek a termelés, illetve 
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termelékenység eséséhez. Erőforrás-áramlások azonban más okokból - például a külke-
reskedelem liberalizációjából - is keletkezhetnek, és ilyen esetekben nem mindig figyel-
hető meg a termelékenység visszaesése. A modell gyenge pontja is ebben rejlik, hiszen 
még nem képes megmagyarázni, hogy az erőforrás-áramlás ebben az esetben miért vezet 
termelékenységvesztéshez, míg máskor (például kereskedelemliberalizáció esetén) pozi-
tív hatása van a termelékenységre. 

A makroökonómiai kutatások új irányzata a vállalati és szektorszint dinamikájából 
vezeti le a makrogazdaság dinamikáját. E kutatási területnek a legfontosabb újítása, hogy 
figyelembe veszi a vállalatok heterogenitását, és beépíti a cégek közötti szelekciót is: a 
kevésbé termelékeny cégek kilépnek a piacról, míg helyükbe új cégek jelennek meg. A 
délutáni szekciók egyikében e tárgykörben hangzottak el előadások. Jósé Wynne (Fuqua 
School of Business, Duke University) munkája a cégek és a pénzügyi szektor közötti 
információs aszimmetriát vizsgálja. A tanulmány rámutat arra, hogy új, illetve fiatal 
cégek kevesebbet termelnek, mint amennyit termelékenységük megengedne, mivel a hi-
telezők, nem ismervén termelékenységüket, nem nyújtanak számukra elegendő hitelt. 
Idővel, miután pénzügyi hírnévre (financial reputation) tesznek szert, a cégek több hitel-
hez juthatnak, ami lehetővé teszi növekedésüket. A modell érdekes eredménye, hogy a 
mikroszintű információs aszimmetria nem hat negatívan az aggregált termelésre. Ennek 
oka, hogy ha a gazdaságban nem lenne információs aszimmetria, akkor a fiatal cégek 
többet termelnének, ami megnövelné a munkapiaci keresletet, és ennek következtében 
megemelkednének a bérek is. A magasabb bérek hatására a régóta működő cégek terme-
lése csökkenne, és így az össztermelés nem változna. 

Vincenzo Quadrini (University of Southern California) és Úrban Jermann (Wharton 
School, University of Pennsylvania) munkájukban azt tanulmányozzák, hogy miként 
befolyásolja a pénzügyi szektor fejlődése a gazdasági ciklusokat. Modelljük egyrészt 
kimutatja, hogy a pénzügyi fejlődés lehetővé teszi a cégek számára, hogy több hitelt 
vegyenek fel, ami viszont negatív sokkok esetén a gazdaságot sebezhetőbbé teszi. Más-
részt azonban a pénzügyi fejlődés a cégeket alternatív finanszírozáshoz juttathatja, és így 
a befektetések terén nagyobb rugalmasságot tesz lehetővé. A tanulmány fő következteté-
se: a pénzügyi fejlődés akkor vezet nagyobb makrogazdasági stabilitáshoz, ha a második 
hatás dominál. 

Florin Bilbiie (Oxford), Fabio Ghironi (Boston College) és Marc Melitz (Harvard 
University) dolgozatukban olyan gazdaságot tanulmányoznak, amelyben a cégek száma 
endogén módon változik. Modelljük fő összetevői: CES hasznossági függvény, monopo-
lista verseny és a piacra lépés fix költsége, ami endogénné teszi a cégek egyensúlyi számát. 
A modell a sokkok - új cégek piacra lépésén keresztüli - terjedésének új mechanizmusát 
illeszti a standard reál-konjunktúraciklus (Real Business Cycle) modell keretei közé. Ez a 
folyamat a legegyszerűbb esetben, amikor a munkakínálat rugalmatlan, a következőképpen 
alakul: egy aggregált termelékenységi sokk hatására a létező cégekben megnő a termelés. 
A magasabb termelékenység következtében új cégek jelennek meg, ami munkaerő-áram-
láshoz vezet a cégek között. A végső eredmény, hogy megnő a cégek száma, de hosszú 
távon az egy cégre jutó termelés egyensúlyi nagysága nem változik. Ennek következtében, 
hosszú távon az össztermelés növekedése az új cégek belépésén keresztül történik. A szer-
zők azt is kimutatják, hogy az endogén munkakínálat erősíti ezt a mechanizmust. 

Ugyanehhez a témakörhöz tartozik Xavier Gabaix (MIT) dolgozata is, amelyben a 
szerző olyan helyzetet tanulmányoz, ahol a szektorok evolúcióját a szektoron belüli leg-
nagyobb cégek határozzák meg. A szerző meglátása, hogy mivel a cégek méretének a 
szektoron belüli eloszlása koncentrált, vagyis kevés vállalat adja a kibocsátás többségét, 
a makrogazdaság dinamikájának tanulmányozásához elég csak a legnagyobb cégek dina-
mikáját követni. A szerző által konstruált modellen keresztül a vállalati szintű egyéni 



800 Tudományos tájékoztató 

sokkok aggregált hatása tanulmányozható. Gabaix megbecsüli, hogy az Egyesült Álla-
mokban a 100 legnagyobb cég változása magyarázza meg mind a GDP, mind a terme-
lékenység esetében az aggregált gazdaság változásának 40 százalékát. 

Az első napi előadások a Magyar Tudományos Akadémia dísztermében, a meghívott 
Stephen Morris (Princeton University) előadásával fejeződött be. Morris a magasabb 
fokú várakozásokról- (higher order expectations) és következményeiről beszélt előadásá-
ban. Morris, Hyun Song Shinnel (Oxford) folytatott közös kutatásában rámutatott a ma-
gasabb fokú várakozások fontosságára mind a makro-, mind a pénzügyi jellegű kutatá-
sokban. A makrogazdaságban Morris és Shin kutatásának egyik legfontosabb eredmé-
nye: ha figyelembe vesszük a magasabb fokú várakozásokat, eltűnik a több modellben is 
előforduló igen kellemetlen többszörös egyensúly, és egy egyedi egyensúlyt kapunk. Ez 
az egyedi egyensúly az átlagos várakozásoknak köszönhető. Ezzel az eredménnyel a 
szerzők új utat nyitottak több jelenség tanulmányozásában is (Miért fontos a monetáris 
politika - vagy bármely gazdaságpolitika - átláthatósága? Milyen a monetáris politika 
transzmissziós mechanizmusa? Mi az optimális kommunikációs politika?) 

Morris előadása után a Nobel-díjas Róbert Lucas (The University of Chicago) köszön-
tötte megható beszédében a tavaly Nobel-díjjal elismert Finn Kydland (University of 
California Santa Barbara) és Edward Prescott (Arizona State University) közgazdászo-
kat. Lucas hangsúlyozta Kydland és Prescott munkájának fontosságát, amellyel új fejeze-
tet nyitottak a gazdasági ciklusok tanulmányozásában. Kitért Prescott érdemeire a Gaz-
daságdinamikai Társaság megalapításában és későbbi fejlődésében is. (Prescott és Lucas 
meghatározó támaszai a társaságnak, sőt mindketten aktívan részt vesznek a társaság 
folyóiratának irányításában is.) 

A konferencia másodnapján is folytatódtak a párhuzamos szekciók ülései. Az egyik 
szekcióban bemutatott Raj Chetty (University of California, Berkeley) és Szeidl Ádám 
(University of California, Berkeley) tanulmánya a fogyasztáselmélethez kapcsolódik. A 
tanulmányban a szerzők megmutatják, hogy a reprezentatív fogyasztót jellemző szoká-
sok kialakulásának - a makrogazdasági és pénzügyi irodalomban oly gyakran szereplő -
modelljét (representativ consumer habit formádon model) mikroalapokról is fel lehet 
építeni. Bebizonyítják, hogy egy olyan gazdaság dinamikája, amelyben a háztartásokban 
a nem szabadon felhasználható jövedelemhányadok különböznek (például a havi lakás-
törlesztések különbözők), megegyezik a reprezentatív fogyasztó megszokásaira épülő 
gazdaság dinamikájával. Több empirikus tanulmány is megerősíti a modell egyik követ-
keztetését: a szabadon fel nem használható jövedelemhányad miatt a fogyasztók lassab-
ban reagálnak a sokkokra. A modell második fontos következtetése: nagyobb mértékű 
szabadon el nem költhető jövedelemhányad nagyobb mértékű kockázatkerüléshez vezet. 

A déli órákban a szekcióülések egyikében Berthold Herrendorjfal (Arizona State 
University) írt közös munkájukat mutatta be Valentinyi Ákos (Southampton és MTA KTI). 
A tanulmány a Balassa-Samuelson-hipotézis azon részéről szól, amely azt állítja, hogy 
az országok közötti teljes tényezőtermelékenység (totál factor productivity, TFP) szerinti 
különbség nagyobb a külkereskedelmi forgalomba kerülő (tradable), mint nem kerülő 
(non-tradable) szektorokban. E kérdés vizsgálata az országok közötti termelékenységkü-
lönbség okának jobb megértéséhez fontos. A szerzők országonként négy - külkereske-
delmi forgalomba kerülő és nem kerülő fogyasztási, illetve beruházásai javakat előállító 
- szektort különböztetnek meg. Külön kezelik e termékek termelői és fogyasztói árát is, 
amelyek segítségével pontosan meg tudják becsülni az országok szektorainak a teljes 
tényezőtermelékenységét. Összehasonlítva a Penn World Tables adatbázis 20 legfejlettebb 
és 20 legkevésbé fejlett ország e négy aggregált szektorát, a szerzők kimutatják, hogy az 
országok közötti teljes tényező-termelékenységbeli különbség legnagyobb a külkereskedel-
mi forgalomra is termelő szektorokban, ami alátámasztja a Balassa-Samuelson-hatás hipo-
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tézisét. Ezek az eredmények a kereskedelemi korlátok hipotézisét erősítik, ami szerint e 
korlátok fontos szerepet játszanak az országok közötti termelékenységek különbségében. 

A nemzetközi kereskedelem témaköréhez tartozik Korén Miklós (Harvard University, 
MTA KTI) és Silvana Tenreyro (London School of Economics) munkája is, amelyben a 
szerzők a fejlődő országok gazdasági növekedésének a volatilitására keresnek magyará-
zatot. A különböző országok gazdasági fejlődése és gazdasági növekedése közötti nega-
tív korreláció okait kutatva, a szerzők szerint a lehetséges magyarázat az országon belüli 
technológia diverzifikálódása. A szerzők egyszerű példájában, ha a mezőgazdasági ter-
melés során munkaerőt és földet használnak fel, az éves termelés nagyobb mértékben 
van kitéve egyéni sokkoknak (például szárazság), mint abban az esetben, ha a termelés-
hez öntözési berendezéseket, trágyát vagy éppen rovarirtó szert is felhasználnak. Ezt az 
elgondolást követve, a szerzők kimutatják, hogy mind szektoron belüli, mind szektorok 
közötti technológiai diverzifikálódással a gazdasági növekedés volatilitása csökken. A 
szerzők a modell több következtetésére is empirikus bizonyítékokkal szolgálnak. 

A Monetáris politika nyitott gazdaságban című szekcióban Benczúr Péter (MNB) Kó-
nya Istvánnal (MNB) készített közös munkáját mutatta be,1 amelyben nominális árfo-
lyamsokkok reálhatását tanulmányozták. A szerzők egyrészt kimutatják, hogy nincs fel-
tétlenül szükség az árak vagy a bérek ragadósságára ahhoz, hogy egy nominális sokknak 
reálhatása legyen. Másrészt, a modell szerint egy pozitív nominális sokk a bérek növeke-
déséhez, az erőforrásoknak az iparból a szolgáltatásokhoz áramlásához, a beruházások 
csökkenéshez és a fogyasztás növekedéséhez vezethet, ami a külkereskedelmi mérlegben 
deficitet okoz, és a GDP reálértékének ideiglenes növekedéséhez is vezet (hasonló jelen-
séget lehetett észlelni Magyarországon is a 2000-2003 közötti árfolyamon alapuló 
dezinflációs program következtében). Ez a reálhatás tartósan van jelen a gazdaságban, és 
csak idővel tűnik el a külkereskedelmi mérleg kiegyensúlyozásával. Ez az eredmény 
szintén fontos az eurót bevezetni készülő ország számára, hiszen a bevezetendő, nem 
egyensúlyi árfolyamnak tartósan negatív hatásai lehetnek. 

A második nap plenáris ülésén Jonathan Eaton (New York University) a mikroszinten 
észlelt heterogenitás aggregált következményiről tartott előadást. E kutatási iránynak 
több alkalmazási területe is van. Az egyik a gazdasági növekedés, mivel egybe lehet 
fogni az eddigi párhuzamos makro- (egy főre jutó termelés növekedését) és a mikroszintű 
(cégek létrejötte, növekedése és megszűnése) kutatásokat. Egy másik alkalmazási terület 
a nemzetközi kereskedelem, ahol eddig nagyrészt az elmélet makrogazdasági tényeket 
próbált magyarázni. Eaton, Sámuel Kortummal (University of Minnesota) folytatott ku-
tatásában egy viszonylag egyszerű valószínűségi megközelítésben e két párhuzamos (mikro-
és makro-) síkot kötötte egybe. Eaton a cégek heterogenitását az innováció és technoló-
giai diffúzió eredményeként értelmezi, és ennek megfelelően alkalmazza az említett terü-
leteken. így a gazdasági növekedés nem más, mint a technológiai felhalmozás eredmé-
nye, míg a nemzetközi kereskedelem a technológia területi egyenlőtlenségeinek a kiakná-
zása. Következésképpen, vállalati szintű adatokra építve sokkal pontosabb megvilágítást 
kapunk az aggregált gazdaság fejlődéséről. 

Harmadnap délelőtt a Témák a nemzetközi gazdaságtanból című szekció Mark Aguiar 
(Federal Reserve Boston), Manuel Amador (Stanford University) és Gita Gopinath 
(Graduate School of Business, The University of Chicago) dolgozatával kezdődött, amely 
a fiskálisi politika aggregált sokkokat felerősítő hatását vizsgálta a feltörekvő piacokon. 
A szerzők azokat az érdekes jelenségeket próbálják megmagyarázni, amelyeket több 

' A tanulmány magyar nyelvű változatát Nominális növekedés egy kis, nyitott gazdaságban címen lásd 
Közgazdasági Szemle, 2005. június, 556-575. o. 
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kutató is (például Kaminsky-Reinhart-Vegh [2004]) észlelt a fejlődő országokban, még-
pedig, hogy a fiskális politika prociklikus. A szerzőhármas a jelenséget az elmúlt évek-
ben nagyon divatossá vált, időben nem konzisztens (Kydland-Prescott [1977]) fiskális 
politikával magyarázza. Pontosabban: kimutatja, hogy abban az esetben, amikor a lakos-
ság a tőkepiachoz nem fér hozzá (aminek következtében nem képes biztosítani a fogyasz-
tása egyenletességét), és a kormány nem tud időben konzisztens politikát folytatni (nem 
tudja elkötelezni magát, hogy egy elfogadott gazdasági politikát a jövőben is betartja), 
akkor a legjobb alkalmazható fiskális politika prociklikus lesz. 

Enrique Mendoza (University of Maryland) dolgozata a már említett hirtelen kiáramlás 
(sudden stop) jelenségét tanulmányozza. Általában ezt a kifejezést akkor használják, ha 
egy országból rövid idő alatt nagy mennyiségű tőke távozik, s ezáltal hirtelen nagy folyó 
fizetésimérleg-hiány és komoly recesszió keletkezik. Ez a jelenség kimondottan jól nyo-
mon követhető azokban az országokban, ahol az elmúlt 15 évben pénzügyi krízis állt elő. 
Mendoza 1994-1995 közötti mexikói adatokat tanulmányozva, kimutatja, hogy a válság 
idején nagymértékben csökkent az importált közbülső termékek mennyisége, és úgyszin-
tén romlott a termelés kapacitásának a kihasználtsága. Ezt a hitelmegszorításokkal ma-
gyarázza. Továbbá megmutatja, hogy ha egy standard reál-konjunktúraciklus (RBC) 
modellbe beépíti a hitelmegszorítást, a modell képes megmagyarázni ezt a hirtelen ki-
áramlást kisméretű sokkok mellett is. 

Pierre-Olivier Gourinchas (University of Valifornia, Berkeley) és Olivier Jean (IMF) 
Miért áramlik a tőke gyenge gazdaságokba? című dolgozatukban egy rejtélyre hívják fel 
a figyelmet, elnevezésük szerint a tőkeallokáció rejtélyére. Ez a jelenség abban nyilvánul 
meg, hogy a szerzők szerint a külföldi tőke áramlása nem követi a standard, nyitott 
makroökonómiai modell által nyújtott meglátást, hiszen az elmélettel ellentétesen, a kül-
földi tőke nem azokba az országokba áramlik - ceteris paribus - , amelyekben magas a 
beruházási ráta (beruházás/GDP). Megjegyzendő, hogy ha a külföldi tőkéből a szerzők 
csak a magánszektor tőkeáramlását veszik figyelembe, a rejtély még mindig megmagya-
rázatlan marad. 

A neves társasághoz illően, a konferencia díszvacsorával és háromórás sétahajózással 
ért véget. A hajón a vendéglátó részéről Szapáry György, a MNB alelnöke üdvözölte a 
társaság tagjait, míg a társaság részéről Boyan Jovanovic mondott köszönetet a vendéglá-
tásáért. Mindketten megállapodtak, hogy a konferencia nagy sikerként könyvelhető el. 
Magyarország számára kivételes lehetőséget nyújtott ahhoz, hogy a hazai közgazdászok 
első kézből ismerjék meg a legújabb kutatási eredményeket. Továbbá, e konferencia 
hangsúlyozta Magyarország mint kutatási központ fontos szerepét e térségben, és hozzá-
járult, hogy a hazai kutatás szorosabban bekapcsolódhasson a nemzetközi kutatások vér-
keringésébe. 
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Rendhagyó recenzió egy rendhagyó szerzőről 
Nagy Pongrác: Mindenkinek: A rendszerváltás gazdaságpolitikája 

Második, bővített kiadás. Akadémiai Kiadó, Budapest, 2004, 382 o. 

Nagy Pongrác több, gyakorlatilag ugyanazzal a témával, a rendszerváltás gazdaságpoli-
tikájának kemény bírálatával foglalkozó kötetet tett közzé 2001 és 2004 között (lásd a 
recenzió végén a Hivatkozásokban). Vezető elméleti közgazdasági folyóirat mindeddig 
azonban nem közölt róluk recenziót.1 Ezért szerintem ideje, hogy elméleti szempontból 
is mérvadó folyóirat is foglalkozzék ezekkel a művekkel. 

Nagy Pongrác könyvei elsősorban azért rendhagyók, mert a lehető legélesebben bírál-
ják, sőt, provokálják az első két kormány gazdaságpolitikáját (a könyvekben csak elvétve 
található 1998 utáni adat), és a hazai közgazdaságtudománynak az - ezzel a gazdaságpo-
litikával lényegében véve egyetértő - főirányát. 

A magyar közgazdaságtudománynak, sőt, a világ közgazdaságtudományának szüksége 
van az új gondolatokra. Nem negligálhat vagy utasíthat el egy szerzőt lényegében véve 
azért, mert amit ír, vagy ahogyan ír, rendhagyó, nem konvencionális vagy akár nonkon-
formista. Nagy Pongrác esetében lényegében ez történt. Különösképpen nem történhet 
meg ez akkor, ha a szerző tételeit részletekbe menő statisztikai elemzéssel is alátámaszt-
ja. Ez a statisztikai elemzés az időrendben első műben (Nagy [2001a]) a legrészletesebb. 
Ha egyes állításai vitathatók is, munkájának egésze nem negligálható. E recenzióval 
hozzá szeretnék járulni ahhoz, hogy a magyar közgazdaságtudomány megadja Nagy Pong-
rácnak az őt megillető helyet. 

Nagy Pongrác legélesebben a Valutaalapot kritizálja, és más vezető nemzetközi intéz-
ményeket is, ez azonban Stiglitz [2002] könyvének megjelenése óta már nem tekinthető 
rendhagyónak. Kritikájának lényege, hogy a transzformációs válság elmélyülése megfe-
lelő politikával elkerülhető lett volna. Ez a megállapítás valóban rendhagyó, és éles kri-
tikája nemcsak a magyar gazdasági vezetésnek és a magyar közgazdaságtudománynak 
szól, hanem az ezek magatartását és álláspontját döntő mértékben meghatározó nemzet-
közi intézményeknek és a közgazdaságtudományi főiránynak is. 

A szerző alaptétele - amely a kötet mottójában is szerepel - a 75. oldal első bekezdé-
seiben jelenik meg: „1989-ben a magyar gazdaság nem volt válságban. Sőt, szinte min-
den feltétel adott volt ahhoz, hogy a piacgazdaságra fokozatosan áttérve nagyarányú 
gazdasági fejlődés induljon el. [...] A magyar gazdaság helyzete nem volt kedvező, de 
nem is volt súlyos, még kevésbé aggasztó." Ezt a rendhagyó tételt a szerző, akinek egyik 
legnagyobb erőssége a számszerű bizonyítás mindenre kiterjedő alkalmazása, a követke-
ző makroökonómiai adatokkal támasztja alá. „Az 588 millió dolláros folyó fizetésimér-
leg-hiány, a BHT [ = GDP] 2 százaléka, finanszírozható hiány volt [...] Az államháztar-
tás hiánya, a BHT 3,4 százaléka, nemzetközi összehasonlításban alacsonynak számított, 
s viszonylag szintén alacsony volt az államháztartás belső adóssága (a BHT 46 százalé-
ka." (Nagy [2004a] 75. o. - kiemelés az eredetiben) „Az egyetlen gazdasági mutató, 
amely aggodalomra adott okot, a bruttó hazai termék 71 százalékára rúgó külső adósság 

1 Csak egy ismertetésről tudok (Savanyú kórkép [2005]), ez a rövid és eléggé tendenciózus írás azonban 
érdemi recenziónak nem tekinthető. 
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volt. Ez a probléma könnyen megoldható lett volna az adósság egy részének elengedésé-
vel. Az adósságelengedés, nemcsak kormány-, de bankhitelek esetében is, éppen akkor 
vált bevett nemzetközi gyakorlattá." (77. o. - kiemelés az eredetiben) Végül: „A válság 
egyetlen oka a külföldi sugallató, alapjában hibás gazdaságpolitika volt." (331. o.). Mindez 
félreérthetetlen és világos beszéd, és ezek után van miről vitatkozni. 

Az első rész a hazai és nemzetközi környezettel foglalkozik. Az 1. fejezet kíméletlen 
bírálatot ad a hazai környezetről, a tekintélytiszteletről, a színvonalról, a tájékozatlan-
ságról, az illúziókergetésről és az alapos munka hiányáról. A 2. fejezet azt írja le, hogy 
a monetarizmus és a neoliberalizmus, annak ellenére, hogy vitathatatlan sikerre vezetett 
két élvonalbeli fejlett országban az infláció megfékezése terén, nem tekinthető általános 
gyógyírnak. A 3. fejezet a globalizációval foglalkozik, és - Stiglitzre, Tobinra és Soros-
ra hivatkozó kritikai megjegyzései ellenére - arra jut, hogy „a globalizáció a legtöbb 
vonatkozásban haladás. [...] Csupán a globalizáció szabályozásáról, megfelelő keretek 
közé szorításáról lehet szó, úgy, hogy előnyei megmaradjanak, káros következményei 
pedig minimálisra csökkenjenek" (33. o.). A 4. fejezet a Valutaalap történetét, működé-
sét és a szerző felfogása szerinti fogyatékosságait, valamint - a szerzőre jellemző aprólé-
kos pontossággal - a Valutaalap és Magyarország kapcsolatának történetet, a megkötött 
egyezményeket és ezek teljesítését vagy felmondását ismerteti. Az 5. fejezet a Világ-
bankot, valamint a Világbank és Magyarország kapcsolatának történetét ismerteti, téte-
lesen felsorolva a Világbank által finanszírozott programokat, és kitérve a Wolfensohn 
által kezdeményezett SAPRI-jelentésre.2 Végül az első rész utolsó, 6. fejezete a szerző 
által vizsgált kilencvenes évek gazdaságpolitikájának céljait, módszereit és eszközeit te-
kinti át. Szerinte hibás volt a diagnózis, és hibás volt a gyógymód: nem volt eleve válság, 
de a kereslet mesterséges visszafogása a gazdaság stagnálását gazdasági hanyatlássá vál-
toztatta át. 

A második rész a magyarországi egyensúly- vagy konjunktúrapolitika elemeit tárgyal-
ja. E rész első és így a könyv 7. fejezete a pénzpolitikával foglalkozik, részletesen leírva 
az ebben az időben követett monetáris politika történetét. A magyar gazdasági visszaesés 
fő okának a restriktív monetáris politikát tartja. A közölt adatok, a vállalkozói hitelkamat 
és az alapkamat közötti 12 százalékot is meghaladó különbség, a 7 százalékpontot meg-
haladó kamatrés, a 15-16 százalékos tartalékráta és a vizsgált időszak elején még tényle-
gesen érvényesülő adminisztratív hiteladagolás valóban elegendő egy gazdaság teljes le-
vagy akár megfojtására. A 100. oldalon közölt számok szerint Magyarország hitelellátá-
sa 1999 végén még mindig a legrosszabb volt a vizsgált összes ország, köztük öt kelet-
közép-európai ország között. A fiskális politikával foglalkozó 8. fejezet ezzel ellentétben 
a 109. oldalon azt állapítja meg, hogy a fiskális politika 1990 és 2000 között valószínűleg 
semleges volt, és nem járult hozzá a gazdaság hanyatlásához. A fejezet ez utáni része a 
belföldi államadósság keletkezését írja le, és mindenekelőtt a bankkonszolidációt, vala-
mint az adós ságátminősítést helyteleníti, továbbá az általa humánfejlesztésnek nevezett 
egészségügyi, szociális, oktatási, kulturális és tudományos célú költségvetési kiadások 
fenntartása mellett érvel. A 9. fejezet a jövedelempolitikát tárgyalja. Egyrészt kimutatja, 
hogy Magyarországon még mindig lehetséges a konjunkturális jövedelempolitika, és ez 
volt a reálkereset-csökkentés legfontosabb eszköze. Másrészt azt a nézetet fejti ki és 
támasztja alá számszerűen is, hogy az országban a szegényebb néprétegektől a tehetőseb-
bek javára történő jövedelemátcsoportosítás, azaz strukturális jövedelempolitika folyt, 
sőt hogy ezt a Bokros-csomag hivatalos programként hirdette meg (143. o.). Végül az 
árfolyam-politikával foglalkozó 10. fejezet elsősorban a forint hosszú időn át folytatott 

2 Kezdeményezés a szerkezetváltás közös felülvizsgálatára (Structural Adjustment Participatory Review 
Initiative). 
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reáleffektív felértékelését támadja, aminek nyilván az infláció visszaszorítása volt a cél-
ja, de a külkereskedelmi mérleg pozíciójának romlása lett a következménye. 

A szerzó' nézetei és az első két kormány által követett gazdaságpolitika közti alapvető 
ellentét már ezekben a fejezetekben is félreérthetetlenül megmutatkozik, ez azonban még 
hangsúlyozottabb a külsőadósság-politika terén. Ezt a kérdést a külsőadósság- és integrá-
ciós politikával foglalkozó harmadik rész első és a könyv 11., legterjedelmesebb fejezete 
tárgyalja. A fejezet legnagyobb része az 1990-es évek elejének helyzetét és az ekkor a 
szerző és a hivatalos magyar gazdaságpolitika képviselői között folytatott vitát ismerteti. 

Az itt leírtak szerint az 1997-ig követett magyar gazdaságpolitika „százszázalékos si-
kerre" vezetett. „Magyarország mindig pontosan és hiánytalanul fizette az adósságszol-
gálatot Nemcsak az adósságszolgálatot fizette, de 1996-ban és 1997-ben sikerült az adós-
ságot [...] jelentősen csökkenteni. [...] 1997 óta valamelyest csökkent az adósságnak a 
gazdaságra nehezedő terhe, [...] javult a fizetőképesség, [...] sőt, [...] valamelyest javult 
Magyarország külföldi adósságának minősége is. [...] 1996 óta folyamatosan javul az 
ország hitelképességi minősítése [...], de még messze van az 1982. előtti szinttől." (222-
223. o.) Nagy volt azonban „a siker ára" is. „Magyarország 1988-tól 1996 augusztusáig 
igen szigorú kereslet-visszafogó politikát követett. [...] Elsősorban és döntően a restrik-
tív gazdaságpolitikának volt a következménye az a gazdasági válság, [...] amely miatt 7 
év alatt kiesett 3 teljes év termelése. [...] A rendszerváltáskor általános volt az a (szerin-
tünk téves) vélemény, hogy »Magyarországot csak a külföldi tőke segítheti ki a válság-
ból«. [...] Tény az, hogy Magyarországon a gazdasági rendszerváltás nettó külföldi tőke-
import nélkül történt" (223. o. - kiemelés az eredetiben). Végül a szerző ezzel kapcsola-
tos értékítéletét valószínűleg a következő bekezdés fejezi ki a legjobban: „Érdekes a 
Lengyelországgal való összehasonlítás. Ez az ország 1981 óta nem fizeti az adósságszol-
gálatot úgy, ahogy ezt a szerződésekben vállalta; 1990 végéig 14 milliárd dollár hátralé-
kot halmozott fel; 1991-ben és 1994-ben hitelezői összesen 13,5 milliárd dollár értékben 
csökkentették adósságát. A lengyel gazdaság a rendszerváltás után, 1991-ben érte el a 
mélypontot; a BHT akkor 18,5 %-kal volt kevesebb, mint 1989-ben. Magyarország kö-
rülbelül ugyanezt a mélypontot érte el 1993-ban. 1997-ben a lengyel BHT 10,2 %-kal 
meghaladta az 1989. évit, míg az adósságszolgálatot pontosan fizető Magyarország még 
9 %-kal alatta maradt." (225. o. - kiemelés az eredetiben.) 

A könyv hátralévő részei ismét csak egészen röviden ismertethetők. Az integrációs 
politikával foglalkozó 12. fejezet szerint a szerző szükségesnek tartotta volna ugyan költ-
ség-haszon elemzés végzését a csatlakozás kérdéséről, de alapvető megállapítása az, 
hogy „az unió közel félszázados története sikertörténet" (258. o.). A szerző által vizsgált 
időszak gazdaságpolitikájának következményeivel foglalkozó negyedik rész első, vagyis 
a könyv 13. fejezete az inflációval foglalkozik. Legfontosabb megállapítása e sorok írója 
szerint az, hogy „a magyar kormány az 1988 és 1992 közötti sorozatos egyszeri áremel-
kedéseket keresletvonzatú inflációnak tekintette, és példátlanul szigorú kereslet-visszafo-
gó politikával próbálta orvosolni. Ez a politika teljesen sikertelen volt az árszintemelések 
mérséklésére, [...] viszont [...] példátlanul súlyos gazdasági válságot eredményezett." 
(280. o. - kiemelés az eredetiben.) A külgazdasági egyensúllyal foglalkozó 14. fejezet 
legfontosabbnak látszó megállapítása ugyanakkor az, hogy „az árumérleg alapjaiban na-
gyot javult 1994-ben, s néhány apróbb gazdaságpolitikai intézkedéssel - mint például a 
forint reáleffektív leértékelésének folytatása és a hazai áruk kínálatának további erélyes 
növelése - a folyó fizetési mérleg hiányát finanszírozható hiánnyá lehetett volna csök-
kenteni" (292. o.). Ebből egyenesen következik, hogy a Bokros-csomag a szerző szerint 
fölösleges volt. A foglalkoztatottsággal foglalkozó 15. fejezet szerint viszont „az ala-
csony termelékenység alacsony munkabérekkel párosulva nem rontja a nemzetközi ver-
senyképességet. Ugyanakkor a teljes foglalkoztatottsággal elkerülhetők a tömeges mun-
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kanélküliséggel járó [...] munkaerő-berendezkedés társadalmi problémái", „hiszen ez 
kitűnően bevált a Távol-Keleten" (299. o.). Végül a 16., a fenntartható gazdasági növe-
kedés címet viselő fejezet elsősorban a válság következményeit, az utószó pedig elsősor-
ban a jövőre vonatkozó javaslatokat tárgyalja. 

Ennek a recenziónak a célja csak a figyelem felhívása és az ismertetés lehet. Semmi-
képpen sem foglalkozhattam a terjedelmes számanyag és a számszerű következtetések 
részletekbe menő, tételes ellenőrzésével. Mégsem kerülhetők meg a következő megjegy-
zések. 

Az az első részben képviselt nézet, hogy „1989-ben a magyar gazdaság nem volt 
válságban" (75. o.), ebben a formában aligha tartható. Ha nem lett volna válság, nem lett 
volna rendszerváltás. Az ugyanezen az oldalon közölt számokkal kapcsolatban meg kell 
jegyezni, hogy a Barabás-Hamecz-Neményi [1998] 664. oldalán közölt 4. táblázat sze-
rint 1989-ben a nettó konszolidált adósság a BHT = GDP 44,0 százaléka volt, ebből 
belföldi -12,0 és külföldi 56,0 százalék, az államháztartás bruttó adóssága pedig 72,3 
százalék. Ennél lényegesen fontosabb, hogy a hazai és nemzetközi környezet tárgyalásá-
ból számos fontos elem kimaradt. Kimaradt az 1945. évitől alapvetően különböző nem-
zetközi helyzet. 1945 után, a Szovjetunió akkori súlya és Kína kommunista országgá 
válása folytán, az Egyesült Államok alapvető fontosságú nemzeti érdeke volt Nyugat-
Európa és Japán gyors újjáépítése, és a második világháborús ellenfelek szoros szövetsé-
gessé tétele. 1989 után az egyetlen szuperhatalomnak már nem fűződött ilyen határozott 
nemzeti érdeke Kelet-Közép-Európa gyors gazdasági talpraállításához. Alig esik szó a 
keleti piacok ezzel szorosan összefüggő összeomlásáról, noha ez fontos, sőt akár alapve-
tő oka volt a válság kimélyülésének, mert a hazai vállalatok nagy része piac nélkül ma-
radt, és kérdéses, hogy más piacokra való átállításukat milyen mértékben lehetett volna 
jobban megoldani, mint ahogy ez történt. A harmadik részbe szorult az európai integrá-
ció, noha ez is már azonnal a rendszerváltást követően a nemzetközi környezet alapvető 
fontosságú eleme volt. Az eseményeket és a követett gazdaságpolitikát döntő módon 
határozta meg ugyanis a kelet-közép-európai országoknak az a törekvése, hogy a lehető 
leghamarabb, az ezzel kapcsolatos problémákra és következményekre való tekintet nél-
kül, az EU teljes jogú tagjai legyenek. Nyilván ennek a törekvésnek volt a velejárója a 
nemzetközi pénzügyi intézmények ajánlásainak különösebb kritika nélküli követése is. A 
kelet-európai országok törekvéseihez hasonló mértékben volt fontos elsősorban az unió 
magjának, az uniót kezdeményező hat államnak az a törekvése, hogy a folyamatban lévő 
kimélyítést ne veszélyeztesse a kibővítés. Az egész könyvből hiányzik a privatizáció 
tárgyalása, noha ez is alapvető módon határozta meg az eseményeket. A kiinduló helyzet 
tehát nem egyszerűsíthető le azokra a makroökonómiai mutatókra - az államháztartás és 
a folyó fizetési mérleg hiányának, valamint az államháztartás belső adósságának és a 
külső adósságnak a nagyságára - , amelyekre a szerző koncentrál. 

Mindez természetesen nem jelenti azt, hogy a szerző érvelése azokkal a kérdésekkel 
kapcsolatban, amelyekkel foglalkozik, ne lenne megfontolandó. Nem jelenti azt sem, 
hogy a válság megfelelő intézkedésekkel ne lett volna enyhíthető, és hogy az ebben az 
időben ténylegesen követett gazdaságpolitika ne járult volna hozzá a válság elmélyülésé-
hez. Tény az is, hogy a Reagan-adminisztrációt felváltó Bush-kormány egyik első intéz-
kedése volt azonnal - 1989 elején - a Brady-terv előterjesztése a nemzetközi adósságvál-
ság megoldására (vö. Williamson [1990], Kuczynski-Williamson [2003] és Szakolczai 
[2005]), és hogy mindmáig tisztázatlan, miért nem került sor ennek megfelelő kelet-
közép-európai alkalmazására. Ezeknek a kérdéseknek a szakszerű tudományos elemzése 
elkerülhetetlennek látszik. 

Meg kell említeni azt is, hogy a szerző által leírtakhoz közelálló nézetet képvisel a 
szakma több világhíres képviselője is. Lester Thurow például a következőket írja: „Az 
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1990. évi német újraegyesítést követő helyzetre előretekintve senki sem hitt volna el 
olyan előrejelzést, hogy a német Bundesbank egy évtizedig tartó megszorító monetáris 
politikát és lassú növekedést fog rákényszeríteni Európára egy olyan inflációs ellenség 
ellen küzdve, amely nem létezett. Senki sem hitte volna el, hogy az európaiak politikai 
értelemben beletörődnek a kétszámjegyű munkanélküliségi arányszámokba, és ezeket nor-
málisnak tekintik. Amit a németek tettek, teljesen fölösleges volt. Amerika, a földet is 
fölégető antiinflációs politika nélkül, jobb inflációs teljesítményt ért el az évtized végére, 
mint Európa. Ez a politika azonban sokkal kisebbé és gyöngébbé tette az európai gazdasá-
gokat, mint egyébként lettek volna." (Thurow [2000] 57. o.) Ugyanerről Irma Adelman: 
„A fejlődés befolyásolható a gazdaságpolitikával. [...] Amikor az 1950-1973-as időszak-
ban az OECD-országok a gazdasági növekedésre koncentráltak, megkapták. Hasonlókép-
pen 1973 után, amikor a gazdasági stabilizációt állították a központba, tudatosan feláldozva 
a gazdasági növekedést és a foglalkoztatást, ez is megkapták (Adelman [2000] 128. o.). 

Ez a szakmai rész néhány még általánosabb jellegű megállapodással is kiegészíthető. 
A világ és vezető hatalma méltán lehet büszke arra, ami 1945 után Nyugat-Európában és 
Japánban történt, de senkinek sincs semmi oka a büszkeségre az 1989 utáni kelet-európai 
gazdasági események okán. A volt szocialista országok transzformációs válságának mé-
retei és kihatásai mellett nem lehet közönnyel és azzal a megjegyzéssel elmenni, hogy ez 
elkerülhetetlen volt. Az átalakulást követő olyan mélyreható változások, mint a magyar 
születésszám meredek visszaesése, közismertek, de kevesen tudják, hogy más országok 
helyzete még ennél is rosszabb. A teljes termékenységi arányszám 1998-ra Bulgáriában 
1,1 l-re, Lettországban 1,09-re, a korábbi NDK területén pedig 1,06-ra esett vissza 
(Szukicsné [2000]), ami azt jelenti, hogy ezeknek az országoknak, népeknek vagy terüle-
teknek a lélekszáma - ha eltekintünk az átlagos életkor valószínű növekedésétől, vala-
mint az esetleges migráció hatásaitól - egy generáció alatt a felére csökken. Rostow 
[2000] szerint a világon eddig egyedül Kelet-Európában volt tapasztalható vagy tapasz-
talható most is tényleges népességfogyás, itt azonban számos országban, Albániában, 
Csehországban. Észtországban, Lettországban, Litvániában, Magyarországon, Moldávi-
ában, Romániában, Oroszországban, Szlovéniában és Ukrajnában. 

A világ egészének gazdasága sem tekinthető rendezettnek. Köztudott, hogy Latin-
Amerikában az egy főre jutó nemzeti jövedelem a nyolcvanas években csökkent, és az 
átmeneti javulást megtörte a mexikói, a brazil és az ismételt argentin pénzügyi válság. 
Köztudott, hogy az egy főre jutó nemzeti jövedelem számos - különösképpen szegény -
országban most is folyamatosan csökken. Köztudott, hogy súlyos problémák vannak a 
legfejlettebb országokban is: Japán - hosszabb távú minimális növekedése ellenére -
időnként negatív növekedési ütemeket produkál, és az EU magja - eredeti hat tagállama 
- illetve az Egyesült Államok közti jövedelemkülönbség folyamatosan nő. Megismételve 
a recenzió elején már leírtakat, ilyen körülmények között a világ közgazdaságtudomá-
nyának szüksége van az új gondolatokra, a nonkonformista gondolatokra is. 

Nem hallgathatók el azonban a következők sem. Egy 43 éves „külföldre szakadás" 
után hazatérő magyar számára joggal lehetnek kifogásolhatók a hazai viszonyok fontos 
elemei, főként ha a szerző ennek a 43 évnek a nagy részét a világ vezető bankjainál és a 
nemzetközi pénzügyi intézmények szakértőjeként töltötte el. Mindenkinek tudomásul kell 
azonban vennie, hogy azok a körülmények, amelyeket ott tapasztal, ahol dolgozni akar, 
rövid úton nem változtathatók meg. Nagy Pongrác könyveinek elutasítását nagyrészt 
stílusa is előmozdította vagy akár okozta. 

Befejezésül: az itt részletesen ismertetett kötet már második kiadás, olvasója talán 
joggal várhatta volna legalább a könyvben szereplő legfontosabb idősorok meghosszab-
bítását és ezeknek a meghosszabbított idősoroknak a kommentálását. Sajnálatos, hogy az 
elemzés 1997-tel lényegében lezárul, vagy helyenként ennél kicsit később, és a második 
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kiadás alig bővebb az elsőnél. Szinte hihetetlen, hogy a Bokros-csomag óta már több 
mint 10, és a rendszerváltás utáni első kormány megalakulásától már több mint 15 év telt 
el. Az olvasót valószínűleg jobban érdekelné az, hogy mit kellene tennünk a jövőben, 
mint az, hogy mit tehettünk volna jobban 10 vagy 15 évvel ezelőtt. 
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The error tolerance of the input-output system 

András Bródy 

The study examines the sensitivity of input-output calculations. It analyses the accuracy 
of the eigenvalues of matrices when calculating the Hungarian branch multiplier for the 
year 2000. Attention needs paying to the continual fluctuation of the economy and its 
state of disequilibrium. The author starts from the eigenvalues because these can be 
established most accurately under such conditions. He also shows how use of the Leontief 
inverse can reduce error in initial data, as diagnosis of it is dominant and the matrix well 
conditioned. There is further analysis of error-correcting, compensating features of some 
other recommended methods of calculation. 

Economic catch-up and competition policy. 
Comparative lessons of the case of South Africa 

A dám Török 

The study analyses the specific conditions that led the South African ANC government to 
undertake a complete overhaul of the nation's competition law. This government initi-
ated profound economic restructuring in the late 1990s. The particular challenges faced 
by the South African transition process were beyond the capabilities of the previous 
competition law. The paper draws conclusions from the South African practice of enact-
ment (and major revision) and from legal-enforcement records for other developing coun-
tries. It compares the South African case with the competition-policy reforms of Euro-
pean transition economies. 

The role of institutional factors in the development of budget deficit in Hungary 

Dóra Győrffy 

The magnitude of the budget deficit in Hungary has recently become one of the most 
urgent problems of economic policy, endangering both the target date of entry into the 
Euro zone and sustainable growth. The recent apparent difficulties of consolidation raise 
the question of how the chronic high deficit can be explained. The study answers by 
examining the political-economy literature on deficit, which has tended recently to em-
phasize the importance of institutional regulation, rather than economic factors. The 
main conclusion offered by a survey of Hungary's system of regulation is that the weak-
nesses of the budget process allow short-term interests to dominate in decision-making, 
so that in times of slowing growth and political tensions, the tendency to deficit is much 
increased. Reform of the public-finance regulations is therefore essential to creating a 
balanced budget in the long term. 
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Some questions about the effect of trade concentration 

Anikó Juhász, Antal Seres and Márta Stauder 

Examinations of market structure and effects show that excessive trade concentration 
usually reduces competition on the market. It coincides with a longer-term rise in the 
price level, while both smaller commercial and production firms and the consumers find 
themselves in a less favourable market and bargaining position, and negative social ef-
fects appear. Preventing these effects is in the fundamental interest of social and eco-
nomic policy. 
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V A L E N T I N Y I Á K O S 

Jegybanki bejelentések és makroökonómiai stabilitás 

A jegybanki bejelentések nem pusztán információt közölnek a piac szereplőivel, ha-
nem koordinálják a piaci szereplők várakozásait. Ezért akár ártatlannak tűnő jegy-
banki bejelentések is erős piaci reakciókat válthatnak ki. A tanulmány egy egyszerű 
modell keretei között mutatja meg, hogy ha a piac egy szereplője bizonytalan a mak-
rogazdasági helyzetet illetően, akkor abban is a bizonytalan, hogy a többi piaci sze-
replő mit tud. Ezenkívül szereplőnk abban is bizonytalan, hogy a többi gazdasági 
szereplő tudja-e, hogy ő mit tud a makrogazdasági helyzetről. Sőt, ilyen helyzetben 
azt sem tudja biztosan, hogy a többiek tudják-e, hogy ő mit tud arról, hogy a többiek 
mit tudnak. Ekkor a jegybanki bejelentés, ha a piaci szereplők komolyan veszik, meg-
szünteti a bizonytalanságot piacon. Ezzel a jegybank a helyzettől függően kiválthat 
vagy meg is előzhet spekulatív támadást.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F31, D82. 

A monetáris politika egyike a legfontosabb kormányzati feladatoknak. A jelenlegi szak-
mai konszenzus egyik eleme szerint az alacsony és stabil infláció alapvető feltétele a 
stabil piaci alapú gazdasági növekedésnek, és erre a monetáris politika gyakorolja a 
legnagyobb közvetlen befolyást. Ezen túlmenően a monetáris politika bizonyult a rövid 
távú makrogazdasági stabilizáció legrugalmasabb eszközének. A fiskális politika céljai 
sokrétűek, egymással gyakran konfliktusban állnak, és ki vannak téve a törvényhozói 
folyamat lassúságának. Ez szinte lehetetlenné teszi a változó makrogazdasági helyzetre 
való gyors reagálást. Ezzel szemben a monetáris politika, amelynek céljai viszonylag 
egyszerűek, rugalmasan és gyorsan képes reagálni a körülmények változására. A szak-
mai konszenzus egy másik eleme szerint a monetáris politika akkor képes biztosítani az 
alacsony inflációt, ha független a törvényhozói és a kormányzati munka mindennapi 
csatározásaitól. Ez a konszenzus vezetett ahhoz, hogy az elmúlt másfél évtizedben szá-
mos országban vált függetlenné a jegybank. 

A jegybankok megnövekedett függetlenségével párhozamosan a jegybanki tájékoztatás 
is mind fontosabbá vált. A piaci szereplők nagy figyelmet szentelnek minden jegybanki 
bejelentésnek. Ezek már akkor is jelentős befolyást gyakorolnak a pénzpiacokra, ha pusztán 
a jegybank lehetséges jövőbeli szándékairól adnak információt. A jegybanki közlemé-
nyek megnövekedett fontosságának két fő oka van. Egyfelől a pénz- és tőkepiacok libe-
ralizálása a piacok nagyfokú integrálódásához vezetett, amelyre utoljára a 19. század 
végén volt példa. Ilyen piacokon a várakozásoknak sokkal fontosabb szerepe van a tőke-

* Készült a CIB Bank és az MTA Közgazdaságtudományi Intézet közötti kutatási szerződés keretében. 
A szerző köszönetet mond Simonovits Andrásnak a tanulmánnyal kapcsolatos észrevételeiért 

Valentinyi Ákos, University of Southampton, MTA Közgazdaságtudományi Intézet és CEPR. 
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mozgások és árak meghatározásában, mint a dezintegrált, az állam által agyonszabályo-
zott piacokon. Másfelől, a monetáris politika működési keretévé szinte mindenütt az 
inflációs célkövetés rendszere vált. Az inflációs célkövetés azonban erőteljesen a jegy-
banki kommunikáció piacbefolyásoló szerepére épít (lásd Bernanke és szerzőtársai [1999]). 
Ennek oka, hogy a jegybank közvetlenül csak olyan kamatlábakat befolyásol, amelyek a 
pénzpiaci tranzakcióknak csak kis részére nézve relevánsak. A jegybanki nyilatkozatok-
nak fontos szerepük van a piaci várakozások koordinálásában, valamint ezen keresztül a 
pénzpiaci kamatoknak a befolyásolásában, amelyekre a jegybank közvetlenül nem hat. 

Ebben a tanulmányban azt vizsgáljuk, hogy a jegybanki bejelentések hogyan koordi-
nálhatják a várakozásokat, és ezáltal miként befolyásolják a piaci eseményeket. Érvelé-
sünket a spekulatív támadásoknak egy stilizált modelljében demonstráljuk, amely magá-
ban foglalja a piaci koordinációs probléma legfontosabb elemeit. A piaci szereplők, a 
spekulánsok számára két lehetőség van: vagy megtámadják az árfolyamot, vagy nem. A 
spekulatív támadás azonban csak akkor kifizetődő, ha a támadás sikeres. A siker azonban 
azon múlik, hogy a jegybank megvédi-e az árfolyamot. Ez pedig attól függ, hogy milyen 
erős a fundamentum, illetve milyen erős a spekulatív támadás. Tegyük fel, hogy ha a 
fundamentum nagyon gyenge, akkor a valutát akár egyetlen spekuláns is meg tudja ingat-
ni, ha pedig nagyon erős, akkor hiába támadja akár az összes spekuláns, akkor sem 
omlik össze az árfolyam. Létezik azonban a fundamentum értékének egy olyan régiója, 
amikor a támadás sikere attól függ, hogy hányan támadják a valutát. Obstfeld [1995b] 
terminológiáját használva, ekkor mondjuk, hogy a valuta támadásra érett (ripeforattack). 
Egy adott spekuláns problémája azért nem triviális, mert egyedül ő nem elégséges ahhoz, 
hogy megingassa az árfolyamot. Ehhez a spekulánsok egy jó részének együttes támadá-
sára van szükség. Ha a többi spekuláns megtámadja a valutát, akkor neki is támadnia 
kell. Ha azonban a többi spekuláns nem támad, akkor ő hiába támad egyedül, az árfo-
lyam nem fog összeomlani. Döntése tehát alapvetően azon múlik, hogy mi a várakozása 
a többi spekuláns döntésével kapcsolatban, és ezáltal miként hangolódnak össze a speku-
lánsok várakozásai. 

A spekulatív támadás lehetőségét két alternatív információs feltevés mellett vizsgáljuk. 
Az első esetben a spekulánsok teljes információval (complete Information) rendelkeznek 
a fundamentum értékéről. Fontos kiemelni, hogy ebben az esetben a spekuláns nemcsak 
azt tudja, hogy mi a fundamentum értéke, hanem azt is, hogy a többi spekuláns is tudja 
azt, továbbá azt is tudják, hogy ő tudja. Mivel a végtelenségig folytathatjuk azt az okos-
kodást, hogy ő tudja, hogy ők tudják, hogy ő tudja, ezért a fundamentum értéke közös 
tudás (common knowledge), röviden köztudott.1 Ha a fundamentum értéke köztudott és 
olyan, amely lehetővé teszi a spekulatív támadást, akkor a támadás önbeteljesítő próféci-
aként valósul meg. Ha egy spekuláns azt várja, hogy a többi spekuláns megtámadja az 
árfolyamot, akkor ő is megtámadja a valutát. Ha azt várja, hogy a többi spekuláns nem 
támad, akkor ő sem támad. Mivel a spekulánsok hasonló módon viselkednek, ezért a 
támadás bekövetkezése vagy elmaradása pusztán a várakozások koordináltságán múlik. 

A második esetben azt tesszük fel, hogy a jegybank ismeri a fundamentum állapotát, 
de a spekulánsok nem. Minden spekulánsnak van valamilyen információja arról, hogy mi 
lehet a fundamentum értéke, de ez az információ nem tökéletes. Ez alapvetően megvál-
toztatja a koordinációs problémát. Ez önmagában nem azért következik be, mert a funda-
mentum értékét a spekuláns nem ismeri pontosan, hanem azért, mert a spekuláns nem 
tudja pontosan, hogy a többi spekuláns mit tud. A sikeres támadáshoz az szükséges, hogy 
elegendő spekuláns támadja a valutát. Ha a spekuláns bizonytalan abban, hogy a többiek 

'Az információ közgazdaságtanáról lásd Gömöri [2001] összefoglalóját, illetve Vincze [1991] áttekintését. 
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mit tudnak, akkor bizonytalan abban is, hogy a többiek támadnak-e, vagy sem. Sőt, 
mivel abban is bizonytalan, hogy a többiek tudják-e, hogy ő mit tud, ezért bizonytalan 
abban, hogy a többiek a várt döntésük meghozatalakor helyesen mérik-e fel, hogy ő mit 
fog tenni. A problémát tehát nem az elsőrendű, a spekulánsnak a fundamentum értékével 
kapcsolatos bizonytalansága okozza, hanem a magasabb rendű bizonytalanság, a speku-
lánsnak azzal kapcsolatos bizonytalansága, hogy többi spekuláns mit tud a fundamentum-
ról, illetve, hogy tudják-e, hogy ő mit tud a fundamentumról és így tovább. Ha a speku-
láns nem tudja pontosan felbecsülni, hogy a többi spekuláns mit tud a fundamentumról, 
illetve hogy mit tudnak arról, hogy ő mit tud, a várakozások koordinálása nem olyan 
egyszerű, mint teljes információ esetében. Megmutatjuk, hogy ilyenkor a spekulatív tá-
madás akkor és csak akkor következik be, ha a fundamentum szintjéről szóló információ 
elér egy kritikus szintet. 

A teljes és nem teljes információ esetére vonatkozó eredményt összehasonlítva láthat-
juk, hogy a spekulatív támadás nem teljes információ esetén olyankor is bekövetkezik, 
amikor teljes információ mellett nem szükségszerűen következnek be, és megfordítva. A 
jegybanki bejelentéseknek ilyen körülmények között nagy jelentősége van. A megfelelő 
bejelentés hozzájárulhat egy valutaválság elkerüléséhez, míg a nem kellőképpen átgon-
dolt éppen kirobbanthatja azt. 

A tanulmány áttekintést ad annak az irodalomnak a legújabb eredményeiről, amely az 
úgynevezett globális játékok Carlsson-van Damme [1993] által kifejlesztett elméletének 
gazdaságpolitikai problémákra való alkalmazása nyomán született. Ezt Morris-Shin [1998] 
befolyásos írása nyitotta meg, amelyet aztán az elméletek olyan problémákra való alkal-
mazása követett, mint valuta- és bankválságok (Morris-Shin [2000]), piacbefolyásoló 
spekuláns szerepe valutaválságok kialakulásában (Corsetti és szerzőtársai [2004]), adós-
ságkérdések (.Morris-Shin [2004]) vagy gazdasági és politikai rezsimváltás elmélete 
(.Angeletos és szerzőtársai [2003]). 

A modell 

Hasznossági függvények 

Tekintsünk egy gazdaságot, amely egy jegybankból és kontinuum számosságú speku-
lánsból áll! Normalizáljuk a spekulánsok tömegét egységnyire, így egy spekulánst a [0, 1] 
intervallumról választott index reprezentál. Az általánosság megszorítása nélkül feltesszük, 
hogy a spekulánsok mindegyike egységnyi vagyonnal rendelkezik, amelyet vagy hazai, 
vagy külföldi valutába fektethet. Ha egy spekuláns vagyonát hazai valutába fekteti, akkor 
R > 0 nagyságú hozamot ér el. Ha viszont a spekuláns külföldi valutába fekteti vagyonát, 
akkor két eset van. Az elérhető hozam nagysága R* akkor, ha a jegybank sikeresen 
megvédi az árfolyamot, és R* + A akkor, ha a jegybank nem védi meg az árfolyamot, 
ahol A > 0 a leértékelődés mértéke egy sikeres spekulatív támadás esetén. A továbbiak-
ban feltesszük, hogy 

R* < R < R* + A. (1) 

Ez azt jelenti, hogy a hazai befektetések hozama magasabb, mint a külföldié, ha a 
jegybank sikeresen megvédi az árfolyamot. Ezzel szemben, ha a jegybank nem védi ki a 
spekulatív támadást, akkor a külföldi befektetés hozama magasabb. 

Legyen a. az i e [0,1] indexű spekuláns vagyonának a külföldi valutába befektetett 
része! Ekkor az előzők felhasználásával a spekuláns hasznossági függvényét a következő 
módon definiáljuk: 
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(1 - aAR + ü:R* ha a jegybank megvédi az árfolyamot, 
"(«,•) = 1 , . (2) 

[(1 - üj)R + at(R + A) ha a jegybank nem védi meg az árfolyamot. 

Legyen p annak valószínűsége, hogy a jegybank feladja az árfolyamot! Akkor az i 
indexszel jelölt spekuláns várható hasznossága 

E M a , p)) = (1 - p ) [ ( l - a)R + aR*] + p[( 1 - a)R + a.(R* + A)], 

amit az egyszerűbb 

E [K (ű , p)] = (1 - a)R + a.[R* + pA] (3) 

alakban is írhatunk. 
Tekintsük most a jegybank hasznossági függvényét! Legyen V > 0 a jegybank abból 

származó haszna, hogy sikerrel védi az árfolyamot! Az árfolyam védelmének jegybanki 
költsége legyen C(A, 0), ahol A a spekulánsok által külföldi valutába fektetett vagyon 
aggregált összege, 0 e R pedig a gazdaság fundamentumainak erősségét reprezentálja. 
Magasabb 0 erősebb fundamentumnak felel meg. A költségfüggvényről feltesszük, hogy 
folytonosan differenciálható és 

dA de 
Feltevésünk azt jelenti, hogy a jegybank számára annál nehezebb megvédeni az árfo-

lyamot, minél erősebb a spekulatív támadás, vagyis minél magasabb A, illetve minél 
gyengébbek a gazdaság fundamentumai, vagyis minél alacsonyabb 0. 

Az általánosság megszorítása nélkül feltesszük, hogy az árfolyam feladása a jegybank 
számára sem haszonnal, sem költségekkel nem jár. Ezek alapján a jegybank hasznossági 
függvényét a következőképpen definiáljuk: 

y ÍV -C(A, 0) ha a jegybank megvédi az árfolyamot, 
(0 ha a jegybank nem védi meg a zárfolyamot. 

Ennek várható értéke pedig 

E[U(p)] = (l-p)[V-C(A, 6)]. (6) 

A jegybank hasznossági függvényére nézve meg egy feltevéssel élünk. Először vegyük 
észre, hogy A e [0,1]. Ennek oka, hogy mind a spekulánsok vagyona, mind populáció-
juk mérete egységnyire normalizált. Legyen most 

0 = min{0 : C(0 ,6) = V} 6 = max{0 : C( 1, 0) = V}! (7) 

Feltesszük, hogy a 0, ö végesek, és léteznek. A C ( v ) függvény tulajdonságaiból 
adódik, hogy 0 < 9. Ha 0 < 0, akkor a fundamentum olyan gyenge, hogy az árfolyam 
fenntartásának költsége akkor is meghaladja az abból származó hasznot, ha egyáltalán 
nincs spekulatív támadás, A = 0. Ezzel ellentétben, ha 0> 0, akkor a fundamentum 
olyan erős, hogy az árfolyam fenntartásából származó haszon akkor is meghaladja annak 
költségét, ha minden spekuláns egész vagyonával támadja az árfolyamot, 4̂ = 1. Ebből 
következik, hogy ha 0< 0 (0> 0), akkor a jegybank mindenképpen - a spekulatív tá-
madás nagyságától függetlenül - feladja (megvédi) az árfolyamot. Tehát az az eset az 
érdekes, amikor 0 e [0, 0 ] . Ekkor a jegybank döntése attól is függ majd, hogy milyen 
erős a spekulatív támadás. Ha a fundamentum ebbe az intervallumba esik, akkor azt 
mondjuk, hogy a valuta támadásra érett. 
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Időzítés és információs struktúra 

Elemzésünk alapvető célja annak meghatározása, hogy milyen feltételek mellett követke-
zik be egy spekulatív támadás, és milyen esetben marad el. Ehhez tovább kell pontosíta-
nunk a döntéshozók helyzetét. Egyfelől tisztáznunk kell, hogy a döntéshozók milyen 
időrendben hoznak döntéseket, másfelől meg kell határoznunk, hogy pontosan milyen 
információval rendelkeznek döntésük meghozatalakor. 

A döntések időrendje a következő. Nulladik lépésben a Természet kiválasztja a funda-
mentum értékét egy y várható értékű és \la varianciájú normális eloszlásból. Az első 
lépésben a spekulánsok egy tökéletlen jelzést kapnak a fundamentum értékéről. Ha a 
fundamentum realizált értéke 6, akkor az /-vei jelölt spekuláns egy x. értékű jelzést kap, 
amire fennáll, hogy x = 6 + £., ahol e. egy normális eloszlású, nulla várható értékű és 1//3 
varianciájú valószínűségű változó. A fi paramétert a jelzés precizitása mérőszámának 
tekintjük. A jelzés magáninformáció, vagyis x. értékét csak az i indexű spekuláns ismeri. 
A jelzés vétele után minden spekuláns eldönti, hogy vagyonának hányadrészét fekteti 
hazai, illetve külföldi valutába. A spekulánsok erről egy időben döntenek, vagyis egyi-
kük sem figyeli meg egy másik spekuláns döntését, mielőtt a magáét meghozná. A máso-
dik lépésben a jegybank megfigyeli a spekulatív támadás nagyságát, a fundamentum 
pontos értékét, és dönt arról, hogy megvédi-e, vagy sem az árfolyamot. 

A hasznossági és az eloszlás függvények köztudottak (közös tudás), viszont a funda-
mentum realizált értékét csak a jegybank figyeli meg mielőtt döntést hozna. Vagyis 6 
nem köztudott. Modellünk azonban megfelelő paraméterértékek mellett magában foglal-
ja azt az esetet is, amikor a fundamentum értéke köztudott. Ez abban az esetben áll fenn, 
ha a spekulánsok által kapott jelzés végtelenül pontos, vagyis ha /3 - Ekkor a magán-
jelzés pontosan megegyezik a fundamentum realizált értékével. 

Egyensúly és predikciók 

Egyensúly tökéletes információ mellett 

Először megvizsgáljuk azt az esetet, amikor a magánjelzés végtelenül pontos, vagyis 
l//3 = 0. Ekkor a fundamentum realizált értéke köztudott. A játék megoldása során a 
szimmetrikus tökéletes Nash-egyensúly fogalmát használjuk. Mivel racionális spekulán-
sok helyesen látják előre a jegybank reakcióját minden döntésükre, ezért a játék egyensú-
lyát visszafelé való okoskodással határozhatjuk meg. Először meghatározzuk, hogy a 
jegybank miként reagál optimálisan egy adott mértékű spekulatív támadásra, majd pedig 
azt, hogy a jegybank későbbi döntését anticipáló spekuláns vagyonának mekkora rész-
arányát fekteti a külföldi valutába. Szimmetrikus egyensúlyban minden - egyébként egy-
mással azonos - spekulánsnak azonos döntést kell hoznia. Ez az esetet elemezte Obstfeld 
11986], [1995ű], [1995b]). 

Tekintsük tehát a jegybank döntési helyzetét a játék második - egyben utolsó - lépésé-
ben, miután a jegybank megfigyelte mind a fundamentum értékét, mind a spekulatív 
támadás nagyságát. A jegybank azzal, hogy megválasztja az árfolyam védelmének való-
színűségét, maximalizálja hasznosságát, vagyis 

p(A,e) = argmax{(l-p)[V-C(A,9)]}. (8) 
pe[0,l] 

Tekintsük most a spekulánsok döntési helyzetét a játék első lépésében, amikor antici-
pálják a jegybank előzőkben leírt optimális döntését. Az i indexű spekuláns megkapja az 
x. jelzést, amelyről tudja, hogy x. = 9. Továbbá tisztában van a jegybanknak a játék 
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második lepésében, a spekulatív támadásra adott optimális válaszával. Az i indexű spe-
kuláns döntési problémáját a 

ű,(0) = a rgmax{( l -ű , ) f l + ö,.[/?* + p(A,G) A]} (9) 
a,e[0,l] 

formába írhatjuk. 
A játék megoldása előtt hasznos, ha formálisan is definiáljuk a játék egyensúlyát. 

1. definíció. A tökéletes szimmetrikus Nash-egyensúlyt az a.(G), A(0), p(A, Q) függvények 
alkotják, amelyekre fennállnak, hogy 

1. afO) megoldása a spekuláns döntési problémájának, 

a^O) = argmax{(l - at)R + a\R* + p(A(0),0)AJ}, 
a,e[0,l] 

2. p[A(6), 0] megoldása a jegybank döntési problémájának, 

p[A(6),e] = arg max{(l - p)[V - C(A(G),6)]}, 
pe[0,l] 

3. a spekulatív támadás egyensúlyi nagyságára, A(6), fennáll, hogy A(0) = a(6) = a.(6) 
minden i-re. 

A definícióban a „tökéletes" szó arra utal, hogy az egyensúly részjáték-tökéletes. Az 
első két követelmény jelentése nyilvánvaló. Az utolsó követelmény azt jelenti, hogy 
egyfelől szimmetrikus egyensúlyban az egymással megegyező spekulánsok azonos dön-
tést hoznak, a(0) = a.(0), másfelől a spekulatív támadás spekulánsok által várt, illetve a 
jegybank által megfigyelt aggregált mértéke megegyezik spekulánsok által ténylegesen a 
külföldi valutába fektetett teljes összeggel. Ez formálisan az jelenti, hogy 

i 
A(6) = \ai(Q)di. 

Mivel a(0) = a.(6), ezért A(G) = a(G). 
Most meghatározzuk a játék definíciónak megfelelő egyensúlyát. Kezdjük a jegybank 

(8) kifejezéssel definiált döntési problémájával a játék második lépésében! Az általános-
ság megsértése nélkül tegyük fel, hogy jegybank mindig feladja az árfolyamot, ha kö-
zömbös az árfolyam védelme és feladása között. Ekkor p(A, <9)-t könnyen meghatároz-
hatjuk, hiszen a jegybank hasznosságát p = 1 maximalizálja, ha V - C(A, 0) < 0, illetve 
p - 0, ha V - C(A, 6) > 0. Formálisan, legyen 

Á(0) = {A:C(A,Q) = V}, (10) 

vagyis A{Q) e [0,1] a spekulatív támadás kritikus értéke, amely mellett a jegybank éppen 
közömbös az árfolyam védelme és feladása között. Ekkor az árfolyam megvédésének 
jegybanki hasznosságmaximalizáló értékét, vagyis a (8) egyenletben megadott probléma 
megoldását a 

fi A(d)>Á(6), 
p(A(0),0) = \ . (11) y [0 A(G) < A(G) 

összefüggés adja. Vagyis, ha a támadás erőssége meghaladja a kritikus értékét, akkor a 
jegybank feladja az árfolyamot, míg ha alatta marad, akkor megvédi. 

Tekintsük most egy tetszőleges spekulánsnak a (9) kifejezéssel definiált döntési prob-
lémáját, amellyel a játék első lépésében néz szembe. Mivel a spekulánsok azonosak, az i 
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indexet elhagyhatjuk. Ha 9 < 9, akkor a fundamentum olyan gyenge, hogy a jegybank 
mindenképp feladja az árfolyamot, akár támadnak a spekulánsok, akár nem. Formálisan, 
mivel .4(0) = 0 minden 0 < 0 , ezért p[A(9),9] = 1 minden .4(0) értékre. Ekkor a (1) 

kifejezést az a{9) = 1 érték maximalizálja. Ekkor .4(0) = | a ( 0 ) = 1, vagyis a várt táma-
dás mértéke megegyezik a bekövetkezettel. Ha 0 < 0 , akkor a fundamentum olyan erős, 
hogy a jegybank még a legerősebb spekulatív_támadás esetén is megvédi az árfolya-
mot. Formálisan, mivel .4(0) > 1 minden 0 < 0 , ezért p[A(9),9] = 0 minden .4(0) ér-
tékre. Ekkor az (1) kifejezést az a{9) = 0 érték maximalizálja. Ekkor A(0) = | « ( 0 ) = 0, 

vagyis a várt támadás mértéke megegyezik a bekövetkezettel. 
Tekintsük most az érdekes esetet, vagyis amikor 0 e (0,0]! Ekkor egy spekuláns egyedül 

nem képes az árfolyamot megingatni, viszont ha sokan támadják az árfolyamot, akkor a 
jegybank fel fogja adni az árfolyamot. Egy spekulatív támadás sikere vagy kudarca attól 
függ, hogy mekkora a spekulatív támadás mértéke. A spekuláns ezt nem tudja döntése 
meghozatalakor, de racionális várakozásokat formál a többi spekuláns döntésére nézve. 

Ha a spekuláns azt várja, hogy .4(0) < .4(0), akkor az árfolyam elleni támadás kellően 
erős, és a jegybank feladja az árfolyamot, p[A(9),9] = 1. Ezért spekulánsunk számára 
optimális, ha teljes vagyonát külföldi valutába fekteti, a{9) = 1. Ha a(9) = 1, akkor 

A(9) - ^a(9)di -1. Vagyis, ha a spekuláns várakozása A(9) = 1, akkor a spekuláns 

optimális döntése a(9) - 1. Ha minden spekuláns így cselekszik, akkor A(9) - 1 és az ex 
ante várakozás ex post racionalizálható. 

A másik lehetőség, hogy a spekulánsunk azt várja, hogy A(9) < A(9). Ekkor a speku-
latív támadás túl gyenge, és a jegybank megvédi az árfolyamot, p[A(9),9] = 0. Ebben az 
esetben spekulánsunknak az az optimális, ha teljes vagyonát hazai valutába fekteti, a(9) = 0. 

Ha a{9) - 0, akkor A(9) = ja(6)di = 0. Vagyis, ha a spekuláns várakozása A(9) = 0, 

akkor a spekuláns optimális döntése a(9) = 0. Ha minden spekuláns így cselekszik, ak-
kor .4(0) - 0 és az ex ante várakozás ex post racionalizálható. 

Eddigi eredményünket a spekulánsok döntéséről a következőképpen foglalhatjuk össze. 
Ha a jegybank optimális stratégiáját a (11) összefüggés írja le a játék második lépésében, 
akkor a játék első lépésében két eset lehetséges. Ha a spekuláns várakozása a többi 
spekuláns stratégiájára vonatkozóan A(9) = 0 minden 0 e (0,0] esetében, akkor az 

a\9) = 
1 ha 0 < 0 

0 ha 0 < 0 < 0 (12a) 
0 ha 0 < 0 

stratégia maximalizálja a spekuláns hasznosságát. Ha a spekuláns várakozása a többi 
spekuláns stratégiájára vonatkozóan A(9) = 1 minden 0 e (0,0] esetében, akkor az 

a2(9) = 
1 ha 0 < 0 

1 ha 0 < 0 < 0 (12b) 
0 ha 0 < 0 

stratégia maximalizálja a spekuláns hasznosságát. 
Eredményünk szerint tehát két lehetséges egyensúlyra vonatkozó stratégiai profilunk 



818 Valentinyi Akos 

van, amelyeket/?[A1 (6), 6], a\6) és p[A2(9), 6], a2(0) jelölünk. A két lehetséges egyen-
súly közül bármelyik bekövetkezhet, és az eredmény kizárólag a spekulánsok várakozá-
sától függ. Ha egy spekuláns azt várja, hogy a többiek megtámadják az árfolyamot, 
akkor számára is optimális a támadás. Ha viszont azt várja, hogy a többiek nem támad-
nak, akkor neki is az az optimális, ha nem támad. Ha a fundamentum sem nem túl erős, 
sem nem túl gyenge, akkor pusztán a spekulánsok várakozásain múlik a valutaválság 
kirobbanása vagy elmaradása. Ez az a helyzet, amikor önbeteljesítő próféciák lehetsége-
sek: ha sokan mondják, hogy meg kell támadni az árfolyamot, akkor a támadás be is 
következik, ha viszont nem sokan mondják, akkor nem következik be. 

Eredményünket az 1. tétel foglalja össze. 

1. tétel. Teljes információ mellett a jegybank és a spekulánsok közötti játéknak két szim-
metrikus tökéletes Nash-egyensúlya van. Az egyik egyensúlyban a spekulánsok megtá-
madják az árfolyamot, ha az árfolyam támadásra érett, és azt várják, hogy a támadás 
bekövetkezik. A másik egyensúlyban a spekulánsok nem támadják meg az árfolyamot, ha 
azt várják, hogy a támadás nem következik be, bár az árfolyam támadásra érett. 

Egyensúly tökéletlen információ mellett 

A következőkben azt vizsgáljuk, hogy miként változik meg az önbeteljesítő prófécia 
lehetősége akkor, ha az x. nem ad tökéletes információt a fundamentum értékéről, vagyis 
¡3 < °o. Ez nyilván nem befolyásolja a jegybank döntési helyzetét, mivel a játék második 
- egyben az utolsó - lépésében a bank tökéletesen informált a fundamentum értékéről, 
illetve a spekulánsok döntéséről. Ezért a jegybank optimális döntését a játék utolsó lépé-
sében továbbra is a (11) összefüggés írja le. 

Tekintsük most a spekulánsok helyzetét a játék első lépésében! Az i indexű spekuláns 
nem ismeri pontosan a fundamentum értékét. A fundamentumra vonatkozó kezdeti véle-
kedését egy y várható értékű és 1 /a szórású normális eloszlással jellemezhetjük. Az a-t a 
kezdeti vélekedés precizitásának is nevezzük. Ez köztudott a spekulánsok között: a ma-
gánjelzéssel kapott információval korrigálhatják kezdeti vélekedésüket. Ha a magánjel-
zés x, akkor a spekulánsnak a fundamentumra vonatkozó korrigált vélekedése, p(0 |x), 
szintén egy normális eloszlás. Pontosabban, ha a magánjelzés értéke x, akkor a spekuláns 
korrigált vélekedése szerint a fundamentum eloszlása 

e 
ocy + px 1 
a + (3 a + ¡3 

(13) 

amelyet Bayes tételének felhasználásával kapunk. 
Legyen 0(-) és O(-) a standard normális eloszlás sűrűség-, illetve eloszlásfüggvénye. 

Ekkor a játék egyensúlyát formálisan a következőképpen definiálhatjuk. 

2. definíció. A tökéletes szimmetrikus bayesi Nash-egyensúlyt az a.(x), A(0), p(A, 0), 
p(9\x) függvények alkotják, amelyekre fennállnak, hogy 

1. a.(x) megoldása a spekuláns döntési problémájának, 

a,(x) = argmax ?{(l-a, .)i? + a.[fl* + p(A(6),d)A]}dp(6 \ x), 
aye[0,l] 
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2. p[A(0 ), 6\ megoldása a jegybank döntési problémájának, 

P(A(0),0) = arg max{(l - p)[V - C(A(6),Q)]}, 
pe[0,l] 

3. a spekulatív támadás egyensúlyi nagyságára, A(0), fennáll, hogy 

A(0)= ]a(x)(j){jp(x-e))dx, (14) 

és a(x) — ai.x) minden i-re, 
4. a spekulánsok korrigált vélekedése jj(0 \x) x-re vonatkozóan kielégíti a Bayes-téte-

lét, vagyis 

p(0\x) = a> ̂ ja + P 
a P 

a + a + p 

\ \ 

J ) 
(15) 

Ezek után meghatározzuk a játék definíciónak megfelelő egyensúlyát. Mivel a jegy-
bank számára semmi sem változott, a spekulánsok döntési problémáját a játék első lépé-
sében kell újra elemeznünk. Ez most bonyolultabb lesz, mint teljes információs esetben. 
Azt fogom megmutatni, hogy minden spekuláns, amelyiknek jelzése valamely küszöb-
szám alatt van, megtámadja az árfolyamot, míg minden spekuláns, akinek a jelzése vala-
milyen másik küszöbszán felett van, nem támadja meg az árfolyamot. Vagyis a spekulán-
sok egyensúlyi stratégiája egyértelműen meghatározott. 

Legyenek 0O = 0 , 60 = 0 , és 

x0 = <x : Pr(0 < 901 x) = 
R-R' 

(16 a) 

x0 = j x : Pr(0 < 60 | x) = j- ( m 

Mivel Pr(0 < 0 \ x) = p{0 | x) és a p(6 | j ) posteriori valószínűség x csökkenő függ-
vénye [lásd (15)] és 0O <60 , ezért x0 < x0. 

Tekintsük először az értéket! Ha egy spekuláns jelzése elég alacsony, x < x0, akkor ez 
a spekuláns tudja, hogy Pr(0 < 00 \ x) valószínűséggel a játék harmadik lépésében a fun-
damentum gyengesége miatt a jegybank feladja az árfolyamot, függetlenül a spekulatív 
támadás bekövetkezésétől. Mivel R < R* + Pr(0 < 0O | x)A minden x < értékre, ezért 
egy x < x0 jelzést kapó spekuláns számára az az optimális, ha megtámadja az árfolyamot. 

Egy ilyen támadás sikere azonban attól függ, hogy a támadás nagysága eléri-e a jegy-
bank számára a kritikus értéket. Ha a fundamentum realizált értéke 9, akkor minden egyes 
spekuláns Pr(X < JC0 \ 6 ) valószínűséggel kap x < x0 jelzést. A nagy számok törvénye alapján 
azonban a spekulánsoknak éppen Pr(x < x 0 10) része kap majd ilyen jelzést. A jelzés 

eloszlására vonatkozó feltevésünk szerint ez a valószínűség megegyezik a - 0 ) ) 

kifejezéssel. Mivel a támadók mindegyike a rendelkezésre álló egységnyi vagyonát kül-

földi valutába fekteti, ezért ezek a spekulánsok éppen O ( j~P(x 0 -0)) mértékű spekulatív 

támadást generálnak. Legyen ^ a fundamentumnak olyan értéke, amely mellett x < x0 

jelzést kapott spekulánsok tömege éppen eléri a jegybank számára kritikus értéket, 
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9X = min{ö : A(9) = o ( # ( x 0 - 6))}. (17) 

Vegyük észre, hogy 0O < 9 V Ennek oka, hogy Á(9Ü) = l i m - 0 O ) ) = 0. Te-

hát <t>(^/3(x0 - 0 O ) ) > 0. Mivel A(9) a 0 változó növekvő függvénye, ,4(0,) = <$( jp(x 0 - 0 , ) ) 

egyenlőség csak valamilyen 0O < 0, értékre állhat fenn. 
Legyen most 

í , = j * : ^ ( Ö ^ | *) = * | l 

Mivel 0 0 < 015 ezért x0 < x,. Tekintsük most egy olyan spekulánst, akinek magánjelzé-
sére fennáll x e [x0>:*i]! Ez a spekuláns egyfelől tudja, hogy az x < x0 jelzést kapott 
spekulánsok megtámadják az árfolyamot. Másfelől saját magánjelzése szerint elég nagy 
valószínűséggel fennáll, hogy 0 < 0 l 5 vagyis a fundamentum kellően gyenge, és ezért 
x < x0 jelzést kapott spekulánsok által generált támadás eléri a jegybank számára kritikus 
értéket. Mivel tisztában azzal, hogy a jegybank ekkor feladja az árfolyamot, ezért ő és 
minden más x e [ x 0 , x j jelzést kapott spekuláns megtámadja az árfolyamot. Összességé-
ben tehát beláttuk, hogy minden x < x, jelzést kapott spekuláns megtámadja az árfolyamot. 

Ezt az érvelést tovább folytathatjuk. Jelöljük 02-vel a (17) kifejezésben bal oldalát, ha 
x0-t x,-gyel helyettesítjük. Hasonlóképpen, jelöljük x3-mal a (16a) kifejezés bal oldalát, 
ha kifejezésben 0o-t 02-vel helyettesítjük, és így tovább. Az eljárással egy {xn,0„}~=o 

növekvő sorozatot kapunk. Az előző érveléshez hasonlóan, minden x e [xn_,,x„] jelzést 
kapott spekuláns tudja, hogy az x < x„_, jelzést kapott spekulánsok megtámadják az 
árfolyamot. Jelzése alapján ez a spekuláns úgy véli, hogy ez a támadás már eléri a 
jegybank számára a kritikus értéket, ezért ő maga is megtámadja az árfolyamot. Követ-
kezésképpen minden x < xn jelzést kapott spekuláns megtámadja az árfolyamot. 

Legyen l im^^x , , ,^ , ,} = {i,0}! Ez a határérték létezik, hiszen mind x„, mind 6n kor-
látos. Az x„ < x, mert - mint a majd megmutatjuk - x > x esetében a spekuláns nem 
támadja meg a valutát. Ha xn > x valamilyen n-re, az ellentmondás lenne. Hasonló érve-
lésből következik, hogy 9 n < 0 . 

Tekintsük most az x0 értéket! Ha a spekuláns egy x > x0 jelzést kapott, akkor tudja, 
hogy 1 - P r ( 0 <0O | x) valószínűséggel a fundamentum olyan erős, hogy a jegybank 
az összes spekuláns támadása esetén is megvédi az árfolyamot. Mivel x > x0, ezért 
R > R + Pr(0 < 0O | x)A, vagyis e spekuláns számára a játék második lépésében nem 
optimális az, ha megtámadja az árfolyamot. Ha a fundamentum realizált értéke 0, akkor 

a spekulánsok 1 - <í>{jp(x0 - 0)) része kap x > x0 magánjelzést. Ez a spekulánsoknak az 

a hányada, amely nem támadja meg az árfolyamot. Mint tudjuk, ez a hányad egyúttal 
megegyezik annak a vagyonnak az értékével is, amelyet ezek a spekulánsok a hazai 
valutába fektetnek. 

Legyen 9X a fundamentumnak az az értéke, amely mellett x < x0 jelzést kapott speku-
lánsok tömege éppen eléri a jegybank számára kritikus értéket, 

Qx = m i n { 0 : i ( 0 ) = o ( # ( x o - 0 ) ) } . (18) 

Vagyis, ha a játék második lépésében Pr(0 < 0O | x) spekuláns megtámadja az árfolya-
mot, de a realizált fundamentum 0 > 0,, akkor a jegybank a játék harmadik lépésében 
megvédi az árfolyamot. Hasonlóan a korábbi esethez, könnyű belátni, hogy 9X < 0O. 
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Legyen 

R-R* 
x, = j x : Pr(0 < 0l | x) = 

A Qx<9Q egyenlőtlenségből következik x, < x0. Tekintsünk most egy olyan spekulánst, 
akinek magánjelzésére fennáll x e [x,,x0]. Ez a spekuláns egyfelől tudja, hogy az x > x0 

jelzést kapott spekulánsok nem támadják meg az árfolyamot. Másfelől, saját magánjelzé-
se azt mutatja, hogy elég nagy valószínűséggel 9̂  < 0, vagyis a fundamentum várhatóan 
olyan erős, hogy a x < x0 jelzést kapott spekulánsok által generált támadás nem éri el a 
jegybank számára kritikus értéket. Mivel a spekuláns tisztában van azzal, hogy a jegy-
bank ezért várhatóan megvédi majd az árfolyamot, ezért ő és minden más x e [x15x0] 
jelzést kapott spekuláns eláll az árfolyam megtámadásától. 

Az előző esethez hasonló megkonstruálhatjuk a {3cn,ön}~=0 csökkenő sorozatot. Min-
den xe [xn,xnA] jelzést kapott spekuláns tudja, hogy a x > x„ jelzést kapott spekulánsok 
nem támadják meg az árfolyamot. Jelzése alapján ez a spekuláns úgy véli, hogy a funda-
mentum kellően erős ahhoz, hogy a jegybank számára az legyen optimális, ha megvédi 
az árfolyamot. Következésképpen egyik x> xn jelzést kapott spekuláns sem támadja 
meg az árfolyamot. ^ 

Legyen lim„^oo{jcn,0n} = {x,9}! Ez a határérték létezik, hiszen mind xn, mind 9n 

korlátos. ^ 
Most megmutatjuk, hogy bizonyos feltételek mellett x = x = x és 6 = 0 = 6 , vagyis a 

játék egyensúlya egyértelmű. Tudjuk, hogy mind {x,6} mind {x,0} megoldásai a 

Á(9) = 4>(jp(x-9)). (19a) 

R-R - O a ß 
•y —x 

a + ß' a + ß 
(19 b) 

J ) 

egyenleteknek. Ennek oka, hogy a sorozat megkonstruálásakor ezt a két egyenletet hasz-
náltuk fel, vagyis xn és 9n+l mind a csökkenő, mind a növekvő sorozat esetében kielégí-
tette a fenti két egyenletet. Mivel a függvények folytonosak, ezért a határértéküknek is ki 
kell elégíteniük azokat. Ahhoz tehát, hogy a felső és az alsó határérték megegyezik, 
elégséges megmutatni, hogy az előző egyenletpárnak egyetlen megoldása van az {x, 6} 
változókban. 

Tekintsük először a (19b) egyenletet! Ez implicit definiálja x-et mint 6 függvényét. 
Jelöljük ezt a függvényt x(0)-val! Könnyű belátni, hogy x(9) egy lineáris függvény és 

p 

Tekintsük most az (19a) egyenletnek a 

< D ( # ( X ( 0 ) - ( 0 ) ) - Í ( 0 ) = O 

alakját! Ha 9 = 9 , akkor az egyenlet bal oldala pozitív, mivel O(-) e (0,1), és A(9) = 0. 
Ezzel szemben, ha 9 = 9 , akkor az egyenlet bal oldala negatív, mivel <I>( ) e (0,1), és 
A(9) = 1. Ezért a megoldás és - ezzel az egyensúly - egyértelműségének a belátásához 
elegendő megmutatni, hogy az egyenlet bal oldala 9 monoton csökkenő függvénye. Az 
egyenlet bal oldalának deriváltja 
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4>yp(x-e))jp 

Ezt átalakítva kapjuk, hogy 

x r—f a + P 

P - 1 -Á'(d)< 0. 

< KJ2N, (20) JP 
ahol felhasználtuk, hogy 0(-) <1 / S[2k és k = min0e[e e! /l'(0) > 0. Ez utóbbi alsó határ 
létezése és pozitivitása következik a (4) feltevésből. 

Ha a (20) feltétel fennáll, akkor a (19b) egyenletnek egyetlen megoldása van. Formá-
lisan eredményünket a következő tétel mondja ki. 

2. tétel. Ha a (20) feltétel teljesül, akkor nem teljes információ mellett a jegybank és a 
spekulánsok közötti játéknak egyetlen tökéletes bayesi Nash-egyensúlya van. Egy speku-
láns akkor és csak akkor támadja meg a valutát, ha magánjelzésére fennáll x < x, és a 
jegybank akkor és csak akkor adja fel az árfolyamot, ha 6 <6, ahol {x,0} a (19b) 
egyenletrendszer egyértelmű megoldása. 

A (20) feltétel intuitíve azt jelenti, hogy az egyensúly egyértelműségének feltétele, 
hogy a spekulánsok kezdeti vélekedésének precizitása (a) nem lehet túl nagy a magánjel-
zés precizitásához (P) képest. 

Ha egy adott a mellett a P viszonylag alacsony, akkor a magánjelzés nem igazán 
informatív, vagyis a korrigált vélekedés alig jobb, mint a kezdeti. Mivel a spekuláns 
információja alapján keveset tud arról, hogy a többiek mit cselekszenek, a többiek dön-
tésére vonatkozó várakozása nem egyértelmű. Ily módon a várakozások koordinálásának 
szerepe megnő, és ezért - a teljes információs esethez hasonlóan - nagyobb tere nyílik az 
önbeteljesítő próféciáknak. 

Ha egy adott P esetében a nagyon magas, vagyis a kezdeti vélekedés nagyon pontos, 
akkor a spekulánsok mindegyekének kezdeti vélekedése egy viszonylag szűk sávra teszi 
a fundamentum értékét. Ezen a magánjelzés sem változtat túl sokat. Mivel mindegyik 
spekuláns tudja, hogy a többiek vélekedése a fundamentum értékéről túlságosan is ha-
sonlít a sajátjára, ezért megint a várakozások koordináltságán múlik, hogy a spekulatív 
támadás bekövetkezik-e, vagy sem. 

Eredményünk tehát lényegesen különbözik a teljes információ esetétől. Ha az informá-
ció teljes, akkor minden fundamentum értékre, amelyre fennáll, hogy 0 e (0 ,0 ] , a spe-
kulatív támadás a várakozások koordináltságától függően vagy bekövetkezik, vagy sem. 
Ezzel szemben minden 0 < 0 esetében a spekulatív támadás bekövetkezik. 

Az eredmény egyik lehetséges értelmezése szerint egy nem kellően megfontolt jegy-
banki bejelentés önmagában is elégséges lehet egy valutaválság kirobbantásához. A jegy-
bank nem azzal váltja ki a spekulatív támadást, hogy rossz hírt közöl, hanem azzal, hogy 
elbizonytalanítja a spekulánsokat a többi piaci szereplő lehetséges vélekedésével kapcso-
latban. Ha köztudott, hogy a fundamentumok erősek, és a jegybank bejelenti, hogy gyen-
gék, akkor ez elbizonytalaníthatja a spekulánsokat. Egy spekuláns arra gondolhat, hogy 
vajon társaik nem gondolják-e mégis azt, hogy a fundamentumok gyengék, illetve nem 
gondolják-e többieket azt róla, hogy ő tartja a fundamentumokat gyengének. Tudják-e a 
többiek, hogy ő tudja azt, hogy a többiek tudják róla, hogy erősnek tartja a fundamentu-
mokat. Ezek a magasabb rendű vélekedések (higher order beliefs) a többi piaci szereplő 
vélekedéséről kiválthatják a válságot. A bizonytalanság megjelenése ugyanis azzal jár, 
hogy a spekulánsok becslése arról, hogy társaik közül vajon hánynak a meggyőződése 
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kellően pesszimista a fundamentum értékéről, megnövekszik a teljes információ esetéhez 
képest. 

Az eredmények egy másik lehetséges magyarázata szerint, ha a bizonytalanság a fun-
damentumok értékét, illetve a spekulánstársak ezzel kapcsolatos vélekedését illetően már 
eluralkodott a spekulánsok között, akkor transzparens, világos jegybanki közlésekkel 
elejét lehet venni egy spekulatív támadásnak. Például, ha a piaci szereplők valamilyen új 
olyan információ miatt, mint a legújabb fizetésmérleg- és költségvetési hiány vagy a 
reálnövekedés adatai, elbizonytalanodnak, akkor világos és egyértelmű jegybanki közle-
mények arról, hogy miként kell értelmezni az új információkat, megakadályozhatják a 
valutaválság kirobbanását. 

Záró megjegyzések 

Minden jó jegybanki vezető tudja, hogy feladata ellátása szokatlan diszkréciót kíván. 
Többségük egyszerű szabályt követ: a jegybank jövőbeli terveiről mondj annyira keveset, 
amennyire csak lehet, és olyan homályosan, amennyire csak lehet. A piacok olyan figye-
lemmel követik a jegybankból jövő információkat, hogy a legkisebb hiba a kommuniká-
cióban is problémákat okozhat. Ebben a tanulmányban egy egyszerű modell keretei kö-
zött mutattuk meg, hogy ennek mi lehet az oka. Rámutattunk arra is, hogy bizonyos 
esetekben éppen a világosság és egyértelmű jegybanki kommunikáció az, amely megaka-
dályozhatja a valutaválság kirobbanását. 

A jegybanki kommunikáció jelentősége makrogazdasági szempontból nem pusztán abban 
áll, hogy információt ad a piac szereplőinek a gazdaság állapotáról és a jegybank céljai-
ról, hanem abban is, hogy képes koordinálni a piaci szereplők egymás döntésére vonat-
kozó várakozásait. Ennek a koordináló szerepnek akkor is nagy jelentősége van, ha 
egyébként a jegybanki bejelentés semmilyen új információt nem közöl a piac szereplői-
vel. Például, ha a spekulánsok mindegyike külön-külön úgy véli, hogy a gazdaság funda-
mentumai gyengék, de bizonytalanok abban, hogy a többi spekuláns is így véli-e, akkor 
nem támadják meg az árfolyamot. Ha egy ilyen helyzetben a jegybank hitelesen bejelen-
ti, hogy a fundamentumok gyengék, akkor a spekulánsok számára ez nem jelent új infor-
mációt. A bejelentés nyomán azonban tudni fogják, hogy most már minden spekuláns 
tudja ezt, vagyis a fundamentum gyengesége köztudottá vált. A spekulánsok ebben az 
esetben megtámadják, mert tudják, hogy a többi spekuláns is ezt teszi. 

A piac egy-egy bejelentésre akkor is hevesen reagálhat, ha a bejelentés nem tűnik 
informatívnak. A külső szemlélő (beleértve a némely jegybankot is) hajlamos a heves 
reakciókat a piac szereplőinek irracionalitásával magyarázni. Elemzésünk azonban arra 
mutat, hogy ennek távolról sem az irracionalitás az egyetlen lehetséges magyarázata. 
Heves piaci reakciók racionális piaci viselkedés esetén is bekövetkezhetnek. Ennek oka, 
hogy az esetek többségében a piaci szereplők koordinált cselekvésére van szükség ahhoz, 
hogy valamilyen piaci „esemény" bekövetkezzen. A jegybanki bejelentés látja el ezt a 
koordináló szerepet. Ebből azonban az is következik, hogy ha például a jegybanknak a 
gazdaság fundamentumainak gyengeségére vonatkozó közlései nem okoznak piaci reak-
ciókat, akkor a bejelentéseknek nincs hatása a piaci várakozások összehangolásában. Ez 
pedig jelentősen leszűkíti egy jegybank mozgásterét abban, hogy kommunikációval befo-
lyásolja a piacokat, ami magát az inflációs célkövetés rendszerét is aláássa. 

A modell elég stilizált, de képes megmagyarázni azt, hogy akár ártatlannak vagy cse-
kélynek tűnő információ miért képes drámai változásokat előidézni a pénzpiacokon. 2000. 
október 16-án egy napilap interjút közölt az Európai Központi Bank (EKB) elnökével. 
Ebben megkérdezték tőle, hogy egy esetleges közel-keleti konfliktus esetében a jegy-
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bankok vajon beavatkoznának valutáik védelmében. Duisenberg azt válaszolta, hogy „ n e m 
gondolnám" . Tekintettel arra, h o g y az ezt mege lőző időszakban az E K B többször inter-
veniált az euró védelmében, a pénzpiaci szereplők ezt úgy ér te lmezték , hogy további 
intervenciókra az E K B részéről n e m lehet számítani . Ennek következtében órákkal a c ikk 
megjelenése után az euró j e l en tősen gyengült. A jegybankok ha j l amosak a pénzpiaci 
szereplőket okolni a jelentősebb ár fo lyam-ingadozásokér t , gyakran azok irracionali tás-
ára hivatkozva. Elemzésünk a r ra utal , hogy maguka t ugyanúgy okolhat ják érte. 
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K Ö R Ö S I G Á B O R 

Vállalati munkahelyteremtés és -rombolás 

A foglalkoztatás szintje 2002-ben lényegében ugyanakkora volt Magyarországon, mint 
1993-ban, és az 1997. évi mélyponthoz képest kevesebb mint 150 ezer fővel nőtt a 
foglalkoztatás. Ez a makrogazdasági stabilitás azonban elfedi a vállalati szféra fog-
lalkoztatási szerkezetének kiemelkedően gyors változását. A cikk a vállalati munka-
helyek rombolásának és teremtésének schumpeteri folyamatát mutatja be az 1993-
2002 közötti évtizedre.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: J6, D21, P2. 

A foglalkoztatottság lassú csökkenése már a nyolcvanas évek elején megindult, ámbár 
mértéke akkor még elhanyagolható volt. Ez a visszaesés azonban az 1980-as évek végé-
től folyamatosan gyorsult, ahogy a szocialista nagyipar és a nagyüzemi mezőgazdaság 
jelentős része válságba került. A mélyponton, 1992-ben, több mint félmillió fővel csök-
kent a foglalkoztatás, és - ugyan fokozatosan lassuló ütemben - egészen 1996-ig folya-
matosan több munkahely szűnt meg, mint amennyi keletkezett. 1996-ban másfél millió-
val, vagyis közel 30 százalékkal kevesebben voltak állásban, mint 1989-ben. 

A munkaerő-piaci helyzet magyarországi alakulása azonban egyáltalán nem tekinthető 
kivételesnek: a kilencvenes években az európai átalakuló országok mindegyikében lé-
nyegesen csökkent a foglalkoztatás, bár jelentősek az országok közötti különbségek; 
Bulgáriában és a balti országokban a visszaesés még a magyarnál is nagyobb volt. Ma-
gyarország azonban lényegesen különbözik a közép- (és részben kelet-) európai országok 
többségétől abban a tekintetben, hogy itt az alacsony foglalkoztatási arány viszonylag 
alacsony munkanélküliséggel párosul. Az 1990-es évek közepétől Magyarországon lé-
nyegesen alacsonyabb volt a munkanélküliségi ráta, mint bárhol máshol Kelet-Közép-
Európában. A magyar foglalkoztatási ráta azonban jól illeszkedik a régió többi országá-
ban megfigyelhető helyzethez: szinte mindegyik országban az aktív korú népesség kicsit 
több mint felének van állása. Egyedül Csehországban éri el a foglalkoztatási ráta a nyu-
gat-európai országok átlagát (66 százalék). 

Az 1. ábra a gazdasági aktivitás alakulását mutatja be 1989-2002 között.1 Az ábrán 
megjelöltem azt is, hogy mekkora lenne a gazdasági aktivitás (vagyis a foglalkoztatottak 

* Köszönettel tartozom a Nemzeti Kutatás-fejlesztési Programnak, hogy A tudás alapú társadalom és 
munkaerőpiac Magyarországon a XXI. században című téma keretében finanszírozta a kutatásom. Hálás 
vagyok Becsei Józsefnek és Marocsekné Nagy Valériának az adatbázis összeállításához és folyamatos kar-
bantartásához nyújtott segítségükért. Cseres-Gergely Zsombor, Fazekas Károly, Halpern László, Kertesi 
Gábor, Köllő János és Surányi Éva kérdései és megjegyzései érdemben segítettek a kutatásban, amiért 
ezúton is köszönetet mondok. 

1 Az adatok a KSH különböző évkönyveiből származnak, illetve a szerző ezekből számította. 

Körösi Gábor az MTA KTI tudományos főmunkatársa és a CEU tanára. 
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1. ábra 
Gazdasági aktivitás Magyarországon (ezer fő) 
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és a munkanélküliek együttes száma), ha az aktivitási ráta az 1989-es szinten maradt 
volna. Az „új inaktívak" közé azokat soroljuk, akik a szocialista gazdaság normális 
foglalkoztatottsági viszonyai mellett túlnyomó többségükben dolgoznának, ma viszont 
még munkanélküliként sem jelennek meg a munkaerőpiacon. Az új inaktívak között 
bizonyára vannak olyanok, akik nem is akartak dolgozni. Az inaktivitás a felsőoktatás 
expanziója miatt is nőtt. Nem tudjuk, hányan dolgoznak akár még teljes munkaidőben is 
a feketegazdaságban. Azonban még 2002-ben is közel egymillió fő tartozott az új inaktí-
vak kategóriájába. Egy jelentős részük minden bizonnyal olyan hosszú távú strukturális 
munkanélküli, aki tudta, esélye sincs arra, hogy állást találjon, és ezért nem is keresett. 

A munkahely-vesztési esélyek természetesen távolról sem alakultak véletlenszerűen: 
1989-ben a vállalatoknál foglalkoztatottak 42,5 százaléka legfeljebb nyolc általánost vég-
zett. 1992-re ez az arány 32,5 százalékra, míg 1995-re 24 százalékra csökkent (Halpern-
Körösi [1998]). A szocialista nagyüzemek sokszor fölös számban alkalmaztak segéd-
munkásokat, részben a munkaerőhiánytól való félelmükben, de gyakran a bérszabályo-
zás is az alacsony bérűek túlfoglalkoztatására ösztönözte őket. A rendszerváltással ez az 
ösztönzés megszűnt, viszont hamar bevezették a modern gazdaságban természetes munka-
szervezési módszereket, és a termelékenyebb technológiát, ami lényegesen csökkentette a 
segédmunka iránti igényt. Néhány év alatt lezajlott a képzetlen segédmunkának az a töme-
ges kiszorulása a gyáriparból, ami Nyugat-Európában jó két évtized alatt ment végbe. 

1993-ra lefékeződött a foglalkoztatás csökkenése, ámbár egészen 1997-ig kellett várni 
arra, hogy megforduljon a tendencia. 2002 végére majd 150 ezerrel nőtt ugyan a foglal-
koztatás, de ez a korábbi munkahely-megszűnési hullámhoz képest csak mérsékelt válto-
zás: a hat év során ez összességében csak mintegy 3,5 százalékos növekedést jelentett.2 

2002-ben lényegében ugyanannyian voltak állásban, mint 1993-ban. 
Ez a foglalkoztatási helyzetkép arra utal, hogy az 1993-2002-es évtizedben a magyar 

munkapiac - épphogy mérhető változások mellett - lényegében stagnált. Érdemes azon-
ban felidéznünk az ország demográfiai helyzetét: az 1974-1978-as időszakban született 
az utóbbi öt évtized legnépesebb generációja; közel 150 ezerrel többen, mint az előző 
ötéves időszakban, és többségük az általunk vizsgált évtizedben állt munkába. Ez a 860 

2 Ugyanebben az időszakban az Európai Unióban a magyarországinál lényegesen lassúbb gazdasági növe-
kedés mellett is több mint 4 százalékkal nőtt a foglalkoztatottak száma. 



Vállalati munkahelyteremtés és -rombolás 827 

ezer fős generáció önmagában nagyobb, mint az 1993-ban dolgozó 50 év felettiek össz-
létszáma, és őket egy - ugyan lényegesen kisebb, de - még mindig népes generáció 
követte, az 1979-1983 között születetteké (720 ezer fő), akiknek jelentős része szintén 
ebben az évtizedben kezdett el munkát keresni. Ennek ellenére a vizsgált évtizedben a 
pályakezdők körében folyamatosan csökkent a munkanélküliségi ráta, és 2002-re 12 szá-
zalék alá csökkent, ami nemzetközi összehasonlításban is rendkívül alacsony. Talán még-
sem volt olyan statikus a munkapiac, mint amennyire azt az aggregált foglalkoztatási 
számok sugallják? 

Jelen cikk a vállalatok foglalkoztatási viszonyainak alakulását mutatja be. Nem foglal-
koztam a közszféra munkapiacának működésével. A közszférában foglalkoztatottak szá-
ma a vizsgált évtizedben, sőt, 1990 óta lényegében változatlan maradt; voltak ugyan 
kisebb-nagyobb ingadozások, de összességében az 1993-2002 közötti időszak átlagosan 
3,8 millió foglalkoztatottjából nagyjából 800 ezer dolgozott tágan definiált közalkalma-
zottként.3 A gazdasági válság természetesen a munkaerőpiacnak ezt a szegmensét sem 
hagyta érintetlenül, de míg a versenyszféra munkapiaca jelentős foglalkoztatáscsökkenéssel 
is reagált a válságra, itt szinte kizárólag (reál)béralkalmazkodást találunk. Mind a köz-
szféra foglalkoztatási, mind a bérdöntéseinek folyamata és logikája alapvetően eltért a 
versenyszféra munkapiacának működésétől. 

Az elemzéshez csak a kettős könyvvitelre kötelezett, legalább öt főt foglalkoztató vál-
lalatokról, illetve azoknak is csak egy részéről rendelkezünk érdemi, részletes adattal. 
Nincs információnk az egyéni vállalkozók, családi gazdaságok, betéti társaságok és ön-
foglalkoztatók munkapiacáról vagy az érintett vállalkozások gazdálkodásáról. Ez azért 
rendkívül sajnálatos, mert a munkapiac leggyorsabban változó szegmense éppen ezekből 
a mikrovállalkozásokból áll. Sajnos, az ilyen, néhány embert foglalkoztató vállalkozások 
munkaerő-piaci viselkedéséről az érdemi elemzéshez szükséges alapadatok híján nagyon 
keveset tudunk, így ezek elemzésétől el is kell tekintenem. Ez azt jelenti, hogy a verseny-
szférában 2002-ben foglalkoztatott durván hárommillió ember alig több mint kétharma-
dának foglalkoztatását meghatározó folyamatokról lehet némi információnk. A munkapi-
ac e szegmensének - amely a foglalkoztatottak kicsit több, mint felének ad munkát - a 
működését vizsgálom. 

A foglalkoztatottak e csoportjára, ami a nemzetgazdasági foglalkoztatás nagyobbik 
felét jelenti, részletesen elemzem a vállalati szintű foglalkoztatás alakulásának dinamiká-
ját. A fontos vállalatcsoportokra aggregált szinten vizsgálom a munkapiaci reallokáció -
a munkahelyteremtés és -rombolás - folyamatát. Bemutatom, hogy Magyarországon, 
sok más átalakuló gazdaságtól eltérően - meghatározó részben a privatizáción keresztül -
korán beindult az erőforrások intenzív átcsoportosítása, és ez az ezredfordulóig töretlen 
lendülettel folyt a munkapiacon. 2000-től fokozatosan, de számottevően lelassult a fog-
lalkoztatási szerkezet átalakulása. 

Munkahelyteremtés és -rombolás 

A foglalkoztatási helyzetet hagyományosan a makrogazdasági foglalkoztatási, munka-
nélküliségi és aktivitási rátákkal, a tartós munkanélküliek arányával és hasonló aggregált 
mutatókkal jellemzik. Ezek a mutatók azonban nem tájékoztatnak a munkaerőpiac 
mikroszerkezetéről - arról, hogy egy átlagos ember számára mekkora nehézséget okoz 

3 Az állami vagy önkormányzati tulajdonú gazdálkodó szervezetek (például posta, MÁV) foglalkoztatott-
jai nélkül, de az alapítványi iskolákat és kórházakat az egyszerűség kedvéért beleszámolva. 
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az álláskeresés. Ugyanazok a makromutatók egyaránt leírhatnak rugalmas és rugalmat-
lan piacot. 

Minden gazdaságban, sőt, szinte minden ágazatban vannak olyan vállalatok, amelyek-
ben munkahelyek szűnnek meg, és olyan dinamikus cégek, amelyek munkahelyeket te-
remtenek. Az aggregált foglalkoztatás e folyamatok eredőjeként alakul ki. Könnyen el-
képzelhető, hogy két olyan gazdaság esetén, ahol a foglalkoztatás nemzetgazdasági szin-
ten hasonló mértékben változik, az aggregált számok mögé pillantva lényeges eltéréseket 
találhatunk. Például azt, hogy míg az egyikben a vállalatokkal alig történik valami, így a 
foglalkoztatott létszámot sem változtatják érdemben, addig a másikban dinamikusan át-
alakul a vállalati szféra: új vállalatok születnek, régiek eltűnnek, egyes vállalatok dina-
mikusan fejlődnek, mások drasztikus leépítéssel alkalmazkodnak a változó piaci helyzet-
hez. A gazdaságpolitikai feladatok és lehetőségek annak ellenére nagyon különbözők 
lesznek a két gazdaságban, hogy a foglalkoztatottság makrogazdasági alakulása mindket-
tőben azonos. 

A foglalkoztatási helyzet általános leírását lebontjuk a vállalatok különböző csoportja-
inak szintjére. Ehhez felhasználjuk a munkapiaci folyamatok elemzésének azt az eszköz-
tárát, amit először a Davis-Haltiwanger [1992] cikk, majd a jóval alaposabb és részlete-
sebb Davis és szerzőtársai [1996] könyv tett közismertté. Őket követve mára sokan vál-
lalati adatokból számított munkahely-teremtési, -rombolási és -áramlási (reallokációs) 
mutatókkal jellemzik a munkaerőpiac állapotát és rugalmasságát. Ezek a mutatók figye-
lembe veszik a vállalatok életciklusának fázisait és annak foglalkoztatási következménye-
it: a vállalatalapítás, majd a dinamikus felfutás munkahelyek teremtésével jár, míg a 
vállalat átszervezése, karcsúsítása vagy éppen felszámolása munkahelyeket szüntet meg. 
A megszűnő munkahelyekből átmehetnek a dolgozók a „szomszéd" vállalathoz (ugyan-
abban a szektorban és/vagy régióban), amikor csak a vállalatvezetők tehetségén múlik a 
vállalat sorsa, de a gazdaság strukturális átalakulása ágazatok közti átcsoportosítással is 
járhat.4 

E folyamatok méréséhez először is szükségünk van a vállalatok alkalmazotti létszá-
mára (legalább) két egymást követő évben. Az átlagos foglalkoztatás e kettő átlaga.5 

Ezután szétválogatjuk azokat a vállalatokat, ahol nőtt, illetve csökkent a létszám. A brut-
tó munkahely-teremtési ráta az ágazathoz tartozó összes bővülő vállalat létszámnövek-
ménye osztva az ágazat teljes átlagos létszámával.6 Hasonló módon, a bruttó munkahely-
rombolás a vállalatok létszámcsökkenése osztva a teljes ágazati átlagos létszámmal. A 
kettő különbsége a nettó munkahelyteremtés vagy -rombolás, amit az egyszerűség ked-
véért gyakran egyenlegként jelölünk. Fontos mutató azonban a kettő összege is: ez mu-
tatja meg, hogy összesen milyen arányban változott a foglalkoztatás vállalati szerkezete; 
ezt bruttó reallokációnak hívjuk. A munkaerő-kereslet folyamatos átrendeződése a gaz-
dasági növekedés szükséges velejárója, hiszen ez a szerkezeti változás az alapja a munka-
erő-kereslet és -kínálat egymáshoz alkalmazkodásának. 

A fenti fogalmak formális definíciója a következő: H+ jelöli az újonnan alakult, vagy 
a (t - l)-edik és a í-edik időpontok között foglalkoztatást növelő vállalatok halmazát, míg 
H az ugyanazon időszakban felszámoltakét vagy a létszámot leépítőkét, valamint Lvs[ a v-

4 A cikk a Körösi és szerzőtársai [2002]-ben és a Körösi [2003]-ben ismertetett elemzések kiterjesztése; 
írásakor felhasználtam az ott szereplő eredményeket. A részletes statisztikai táblákat a Körösi [2005] tartal-
mazza. 

5 Új vállalatok esetén az előző évi foglalkoztatás értelemszerűen 0, ahogy az időközben felszámolt válla-
lat jelenlegi létszáma is 0. 

6 Természetesen a létszámot csökkentő cégek létszámnövekménye 0. A mutató hasonló módon számítható 
egy régióra vagy a gazdaság egészére is. 
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edik (s-edik szektorbeli) vállalat foglalkoztatását a f-edik időpontban. Ha a í-edik idő-
pontban nem létezett a vállalat, akkor Lvsi = 0. Ezeket felhasználva: 

1. Bruttó munkahelyteremtés az s-edik szektorban /-edik időpontban: Csl = ALvst. 
2. Bruttó munkahelyrombolás az s-edik szektorban r-edik időpontban: 

3. Bruttó munkahely-reallokáció az ¿-edik szektorban /-edik időpontban: 

= Lvst\ = Cst+Dsr 

4. Nettó munkahelyteremtés vagy -rombolás (egyenleg) az s-edik szektorban f-edik 

időpontban: Nsl = £aLvst = Csl - Dsr 

5. A munkahely-reallokáció többlete az s-edik szektorban r - e d i k időpontban: 

Est h l J A ^ ^ ^ - l ^ l . 
6. A foglalkoztatás (átlagos) nagysága az s-edik szektorban r - e d i k időpontban: 

Zm = (Lvw + L s r l)/2. Az 1-5. pontokban definiált mutatókat a foglalkoztatás nagyságá-
val osztva kapjuk meg a munkapiaci folyamatok intenzitását jelző rátákat. 

Az így definiált mutatók jelentősége, hogy segítségükkel aggregált szinten is bemutat-
hatjuk a foglalkoztatás mikroszerkezetének dinamikus változását, bepillanthatunk az 
aggregált foglalkoztatás mögött meghúzódó folyamatokba. Ez egyben a különböző ága-
zatok, régiók vagy egyéb vállalatcsoportok, de akár országok foglalkoztatási helyzetének 
dinamikáját is összehasonlíthatóvá teszi. 

Nemzetközi tapasztalatok 

Davis és szerzőtársai [1996] 18 ország adatait megvizsgálva foglalta össze a munkaerő-
áramlás fő jellegzetességeit a fejlett piacgazdaságokban. Azt találták, hogy a munkahely-
teremtés és -rombolás meglepően gyors. Eves adatokat tekintve, minden tíz munkahely-
ből átlagosan egy megszűnik, és minden tíz után átlagosan egy új munkahely születik. 
Bár az átrendeződés üteme a feldolgozóiparban valamivel alacsonyabb, mint a verseny-
szféra többi ágában, a mindenhol megfigyelhető nagyfokú munkahely áramlás azt sugall-
ja, hogy a bruttó munkahelyáramlás magas értékei inkább ágazaton belüli változásokat 
tükröznek, mint iparágak közötti átrendeződéseket. Nocke [1994] franciaországi kutatása 
azt mutatta, hogy a munkahely-reallokációnak csupán 17 százaléka magyarázható szek-
torok közötti munkaerő-áramlással. Davis-Haltiwanger [2001] szintén azt találták, hogy 
a munkaerő-átrendeződés aggregált mértéke csak kis részben tulajdonítható a szektorok 
közti mozgásnak, sokkal inkább a vállalati szintű heterogén munkaerő-kereslet következ-
ménye.7 Néhány empirikus kutatás a foglalkoztatottságban történő változások 
perzisztenciáját is megvizsgálta, vagyis hogy tartósnak tekinthető-e a munkahelyteremtés 
vagy -rombolás. Általános következtetésük az, hogy a munkahelyteremtés és -megszün-
tetés tartós vállalati szintű foglalkoztatottsági változásokat tükröz. Davis és szerzőtársai 
[1996] szerint minden tíz újonnan létrehozott munkahelyből átlagosan hét marad meg 
egy éven túl is, és minden tíz megszüntetett munkahelyből átlagosan nyolc nem töltődik 
fel egy éven belül sem. Vagyis az esetek többségében nem fluktuációról van szó, hanem 
tényleges erőforrás-reallokációról, még ha ennek egy része ciklikus is. 

7 Davis-Haltiwanger [2001]-ben a szerzők a szektorokat iparágak, régiók, méret, tulajdonjogtípus és 
vállalati életkor szerint definiálják. 



830 Körösi Gábor 

Bár a munkahelyek átrendeződése minden szektorban egyaránt megfigyelhető, az egyes 
vállalatok reallokációs képessége mégis nagy eltéréseket mutat. Több tanulmány is fel-
hívta a figyelmet arra, hogy a munkahelyteremtés és -megszűnés jelentős része néhány 
vállalatra koncentrálódik, míg más vállalatok esetében meglehetős rugalmatlanság ta-
pasztalható {Davis és szerzőtársai [1996], Albaek-Sorensen [1996]). 

A munkaerő-áramlást vizsgáló összehasonlító kutatások érdekessége, hogy a reallokáció 
intenzitásának mintázata nagyon hasonló jellegzetességeket mutat a különböző országok-
ban, és úgy tűnik, elsősorban ideoszinkretikus (vállalati szintű) tényezők függvénye. A 
munkahely-reallokációt általában nagymértékben befolyásolja a vállalat mérete és élet-
kora. Egyrészt adott vállalatméret mellett mind az alkalmazottak számának nettó változá-
sa, mind a (bruttó) munkahely-reallokáció csökken a vállalat életkorával. Ez a vállalati 
életciklus hatásának kiemelkedő szerepére utal. Ugyanakkor a vállalat életkorát kons-
tansnak véve, az alkalmazottak számának nettó változása a vállalat méretével együtt nő, 
míg a (bruttó) munkahely-reallokáció mértéke csökken (vö. Davis és szerzőtársai [1996]). 
A vállalat életkora és mérete mellett természetesen számos más tényező is befolyásolja az 
egyes vállalatok reallokációs képességét. Néhány elemzés a tulajdonosi struktúra szere-
pére hívja fel a figyelmet, és rámutat arra, hogy az állami szektor munkaerő-áramlási 
rátái szignifikánsan alacsonyabbak a magánszektorban tapasztaltaknál (vö. Chow és szer-
zőtársai [1996], Konings és szerzőtársai [1996], valamint Leonard-Zax [1995]). 

Többen megpróbálták a reallokációból származó termelékenységi előnyöket is szám-
szerűsíteni (Baily és szerzőtársai [1996], Olley-Pakes [1996], Bartelsman-Dhrymes [1998], 
Foster és szerzőtársai [1998]). Szerintük az aggregált iparági termelékenység növekedé-
sében meghatározó szerepet játszik a kibocsátás és erőforrások átcsoportosítása a kevés-
bé hatékony vállalatoktól a hatékonyabban működőkhöz. Sokkal kevésbé egyértelmű 
eredményeket kapnak a foglalkoztatottak reallokációjának és a munka termelékenysége 
növekedésének kapcsolatát vizsgálva; Burgess-Mawson [2003] becslése ugyan alátámaszt-
ja, hogy a munka reallokációja lényegesen hozzájárul a fejlett piacgazdaságok termelé-
kenységnövekedéséhez, de mások általában kisebb szerepet tulajdonítanak a munkaerő 
átcsoportosításának a hatékonyság növekedésében (Griliches-Regev [1995], Baily és szer-
zőtársai [1996], Foster és szerzőtársai [1998]). Davis-Haltiwanger [1999] rámutatnak 
arra, hogy a munkahely-változtatás jelentős része nem a kevésbé produktívtól a hatéko-
nyabb munkahelyek irányába történik. Számos tanulmány dokumentálja, hogy bizonyos 
esetekben a foglalkoztatás csökkentése jelentős hatékonyságnövekedéshez vezethet. De 
például Baily és szerzőtársai [1996] szerint a vállalat termelékenységének egyaránt gyen-
ge indikátora a munkaerőszint növekedésének, valamint csökkentésének mértéke. A 
reallokáció és a termelékenység kapcsolatának fontossága miatt ez a téma várhatóan a 
jövőbeli kutatások fontos célpontja lesz. 

Kelet-Közép-Európában, valamint a szovjet utódköztársaságokban a piacgazdasági át-
menet óriási változásokat hozott mind a foglalkoztatottság iparági szerkezetében, mind a 
vállalati szektor tulajdonosi szerkezetében és működésében. A gazdaság átstrukturálódá-
sáról született igen sokrétű és szerteágazó elméleti irodalomban az átmenet folyamatának 
két szélsőséges értelmezési iránya bontakozott ki. Az egyik szerint a munkaerőpiac át-
rendeződési folyamatának fő mozgatórugója a megváltozott piaci környezethez adaptá-
lódni nem tudó állami szektor hirtelen összeomlása, ami a magánszektor lassú felemelke-
désével párosult (például Aghion-Blanchard [1994] vagy Boeri [2000]). A magánszektor 
növekedése azonban elégtelen az állami vállalatoktól elbocsátott dolgozók felszívásához, 
így ez magas és állandó munkanélküliséghez vezet, ami pedig lelassítja az állami szektor 
szerkezetváltási folyamatát és megreformálását. 

Az átmenetről kialakult másik szélsőséges nézet szerint az átalakulási folyamat fő 
mozgatórugója a magánszektor gyors növekedése a liberalizáció nyújtotta lehetőségeket 
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kihasználó újonnan alapult cégek jóvoltából, és ez a gyorsan növekvő magánszektor 
vonzza magához az állami szektor munkásait. Ebben az esetben az átmeneti munkanélkü-
liség a hatékony reallokáció következménye, amit a munkapiac rugalmatlansága és a 
strukturális alkalmazkodás lassúsága okoz. Ez nem zárja ki a magas munkanélküliség 
lehetőségét, de az előző megközelítéstől megkülönbözteti a munkanélküliek állományá-
nak gyors cserélődése, az állandó ki- és beáramlás, ami a hatékony átalakulás szükséges 
feltétele. Jurajda-Terrell [2002] és [2003] ennek a pozitív oldalát hangoztatja, ahogy a 
felemelkedő hatékony új gazdaság fokozatosan átveszi a gazdaság működtetését. 

Davis és szerzőtársai [1996] összefoglaló táblázatukban az átmeneti gazdaságok bruttó 
munkaerő-áramlásának egyik legelterjedtebb mutatóját, a munkanélküliségi ráta adatait 
vizsgálták. Csehország kivételével mindenhol nagyon alacsony munkanélküliségi kiáramlási 
rátákat tapasztaltak, ami stagnáló munkanélküli-állomány létére utal. Ez számos - több 
országra is kiterjedő - tanulmány fő témája lett (például Commander-Coricelli [1995]). 
Blanchard [1997] például arról számolt be, hogy az újonnan létrehozott munkahelyeknek 
Lengyelországban 40 százalékát, Magyarországon 71 százalékát munkanélküliek helyett 
az addig más munkahelyen dolgozókkal töltötték be.8 Köllő-Nagy [1996], Micklewright-
Nagy [1996], [1998], [1999] és Galasi-Nagy [1999] többek közt azt tárgyalják különbö-
ző szempontok alapján, hogy Magyarországon a munkanélküliségből való kiáramlási 
valószínűség csak kis mértékben függ a szabályozástól. Bardasi és szerzőtársai [1999] 
bemutatja, hogy ez jórészt független a munkanélküliségi szabályozás nagyvonalúságától. 
Sorm-Terrell [2000] a cseh munkapiacot tanulmányozva szintén azt találta, hogy a mun-
kaerő-áramlás inkább munkahelyről munkahelyre történt, mint a munkanélküliségből 
való kiáramlással. Mindez azt mutatja, hogy az állami szektor leépülését valószínűleg 
nem kísérte a magánszektor hasonlóan gyors kialakulása és növekedése, legalábbis az 
átmenti időszak kezdetén. Úgy tűnik, az állami vállalatok korábbi túlfoglalkoztatottságá-
nak elkerülhetetlen kezdeti következménye volt a munkahelyrombolás dominanciája a 
munkahelyteremtés felett. Például Bilsen-Konings [1998] Románia, Bulgária és Magyar-
ország 1991-1994 közötti adatait vizsgálva mindhárom országban magas (9-13 százalé-
kos) munkahely-rombolási arányt talált, míg a munkahelyteremtés mértéke ugyanezek-
ben az országokban kevesebb mint 1 százalék volt.9 A munkaerő-leépítések üteme ugyan 
csökkent a rendszerváltást követő években, de a munkahely-teremtési ráták is nagyon 
alacsonyak maradtak, ami összhangban áll az ezekben az országokban tapasztalt ala-
csony munkanélküliség-kiáramlási mértékkel. Hasonló helyzetet mutat be Haltiwanger-
Vodopivec [2002] Észtországra a korai átmenet időszakában, de az 1990-es évek máso-
dik felében a kép lényegesen javult. Az átmenet későbbi éveiben növekvő munkahelyte-
remtés leginkább az újomian kialakuló magánszektorra koncentrálódott. Az állami kéz-
ben levő és a privatizált vállalatok munkahely-teremtési rátái mindvégig alacsonyak ma-
radtak. Bár a privatizált vállalatokra inkább jellemző az átstrukturálódás, a két vállalattí-
pus közötti különbség kisebb volt a vártnál (lásd Konings [2003]). Mindez arra irányítja 
a figyelmet, hogy az új vállalatok alapításának ösztönzése is fontos feladat a régiek át-
szerveződése és privatizálása mellett. 

A kezdeti sokk utáni alkalmazkodási folyamat azonban legtöbb országban meglehető-
sen gyors volt. Basu és szerzőtársai [1997] és Estrin-Svejnar [1998] is arra a következ-
tetésre jutott, hogy a Csehszlovákiában és Lengyelországban a vállalatok az új piaci 
körülményekhez alkalmazkodva már az átmenet elején gyorsan megváltozatták foglal-
koztatottsági szintjüket. Faggio-Konings [1999] és Jurajda-Terrell [2002] eredményei 

8 Összehasonlításképpen: az Egyesült Államokban ugyanez az arány csupán 20 százalék. 
9 Mint majd látni fogjuk, ez utóbbi Magyarországra biztosan nem áll. A téves következtetés oka valószí-

nűleg a szegényes, a nagy állami vállalatok irányában erősen torzított minta volt. 
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azt mutatják, hogy az átmenet korai időszakának lezárulta után nemcsak a viszonylag 
gyors reformokat végrehajtó Csehországban, Észtországban és Lengyelországban köze-
lítettek a munkahely-teremtési ráták a piacgazdaságokban szokásos értékekhez, hanem 
az olyan lassúbb reformereknél is, mint Bulgária, Románia és Szlovénia. A szocializmus 
összeomlása után tapasztalt ágazatok közötti gyors átstrukturálódást (elsősorban a koráb-
ban hatékonytalan szektorokból a felnövekvő újak - például a szolgáltatások vagy a 
kereskedelem - felé) a szektoron belüli munkahely-reallokáció dominanciája követte 
(.Bilsen-Konings [1998], vagy Haltiwanger és szerzőtársai [2003]). 

A volt Szovjetunióban, például Oroszországban a viszonylag intenzív munkahely-
reallokáció általában Közép-Európánál később kezdődött, és a munkahely-teremtés még 
mindig alacsony szinten áll. Ugyanakkor Brown-Earle [2002a], [20026] és [2003] azt 
találják, hogy ez szorosan kapcsolódott a termelékenység alakulásához, illetve a vállalat 
méretéhez: a kisvállalatok a gazdasági súlyuknál sokkal fontosabb szerepet játszanak a 
munkahely-teremtésben. Mégis, a volt szovjet köztársaságokban nemcsak lassúbb és ne-
hézkesebb a munkapiac átalakulása, de érdemben különbözik is a közép-európai régióétól. 

Munkahelyteremtés és -rombolás Magyarországon 

A munkahely-áramlási mutatók egy részét kétféleképpen is ki tudjuk számítani a magyar 
versenygazdaságra. Egyrészt 1992-től kezdődően rendelkezésünkre állnak négy szám-
jegy mélységű szakágazati bontásban azok a foglalkoztatásra és annak változására vonat-
kozó mutatók, amelyekből kiszámíthatók a fejezet elején definiált munkahely-áramlási 
ráták.10 Ezeket az összes kettős könyvvitelre kötelezett vállalat mérlegbeszámolóinak 
felhasználásával számították. Másrészt rendelkezésünkre áll a függelékben leírt vállalati 
minta, amiből további vállalatcsoportokra (például tulajdoni vagy regionális megoszlás 
szerint) is kiszámíthatók a mutatók, illetve további elemzések is végezhetők. Elemzé-
sünkben mindkét számítási lehetőséget felhasználjuk. Amikor mindkét különböző terje-
delmű mintából számítható egy mutató, általában elég közeli eredményeket kapunk, ami 
megerősíti a szűkebb mintán alapuló részletesebb elemzés érvényességét. 

A 2. ábra bemutatja a munkahelyteremtés és -rombolás alakulását a legfontosabb vagy 
valamilyen szempontból különösen érdekes ágazatokra. A mutatókat - különösen az idő-
szak elején - felfelé torzítja, hogy a vállalatokat azonosító törzsszám a vállalatok vi-
szonylag széles körében megváltozott, és ez mesterségesen megnöveli a vállalatok szüle-
tését és megszűnését.11 Ezért ugyanezeket a mutatókat kiszámítottam kizárólag a mindkét 
évben változatlanul működő, azonos törzsszámú vállalatokból; ezeket szűkített mutatók-
nak nevezem. Természetesen a szűkített mutatókkal abszolút értékben kisebb munka-
hely-teremtési és -rombolási értékeket, reallokációs arányt kapunk, és a valóban újonnan 
alakult vállalatok elhagyásával a nettó munkahelyteremtést is lényegesen kisebb 1995 
után. Nincs tehát jó megoldás, ugyanakkor az ágazati különbségek alakulása az új és a 
megszűnő vállalatok nélkül is hasonló képet mutat. A szűkített mutatók használatának 
előnye, hogy a vállalatokat nemcsak ágazatok szerint tudjuk besorolni, hanem tulajdo-
nos, méret és piaci versenypozíció alapján is. 

10 1992 előtt alapvetően különbözött az ágazati besorolás, így az ágazati változások csak 1993-mal kezdő-
dően számíthatók, vagyis az 1992-ről 1993-ra bekövetkezett változásokkal. 

11 Egy létező vállalat ugyanúgy új törzsszámot kaphatott privatizációkor, szervezetiforma-váltáskor (pél-
dául részvénytársasággá alakuláskor), mint összevonáskor, felbomláskor. Ez 1996 előtt akár többször is 
megtörténhetett. 1996 után ez már viszonylag ritkán fordult elő; a későbbi törzsszámváltozásoknak általában 
már olyan valós, a vállalat lényegi átszervezéséhez kapcsolódó oka volt, amit a fejlett piacgazdaságokban is 
rendszeresen tapasztalunk, és amit az irodalomban különösebb habozás nélkül régi munkahely lerombolásá-
nak és új teremtésének könyvelnek el. 
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2. ábra 
Ágazati munkahely-teremtés és -rombolás 
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1996 után az ágazati aggregátumokból számított szűkített mutató szerinti munkahely-
teremtés és -rombolás egyaránt tipikusan 4-5 százalékkal alacsonyabb a hagyományos 
mutató értékénél; így a szűkített reallokáció általában legfeljebb 10 százalékponttal ala-
csonyabb a hagyományos számítással kapottnál. Az ágazati összesenértékekből és a vál-
lalati mintából számított szűkített mutatók különbsége lényegesen kisebb, legfeljebb 3 
százalék, és nincs köztük tendenciaszerű eltérés; a különbség valóban csupán a mintavé-
tel bizonytalanságából adódik. Ez azért fontos, mert így az ágazati összesenértékekből 
nem számítható bontások eredményeit is nagyobb bizalommal használhatjuk. Az ágazati 
elemzést elsődlegesen a hagyományos mutatók alapján végzem el, mivel ez hasonlítható 
közvetlenül össze az irodalomban ismert nagyságrenddel, és mivel a véletlenszerű törzs-
számváltozásokból származó torzítás a mintaidőszak második, nagyobbik felében már 
viszonylag kicsi. 

A munkapiac alakulását, a gazdaság szerkezetének dinamikáját valamennyire is isme-
rő Olvasót valószínűleg kevéssé lepi meg, hogy a mező-, erdő- és vadgazdálkodás, vala-
mint a bányászat és energiatermelés vagy - néhány jó év kivételével - a hagyományos 
könnyűipari ágak nettó munkahelyrombolók. Érdekesebb, hogy a bányászat kivételével 
még ezekben az ágakban is jelentős munkahelyteremtés volt az időszak szinte egészé-
ben.12 Figyelemre méltó a különbség a gépgyártás és a vegyipar között: míg a munkapi-
aci helyzet a (foglalkoztatás tekintetében jelentős részben a gyógyszeripar által meghatá-
rozott) vegyiparban viszonylag gyorsan „normalizálódott", beállva egy viszonylag ala-
csony - ámbár nemzetközi összehasonlításban nem elhanyagolható intenzitású - 10 szá-
zalék körüli munkahely-teremtési és -rombolási rátára, amelynek egyenlege szinte nulla, 
a kezdetekben sokkal nagyobb létszámleépítéseket elszenvedett gépgyártás igen intenzív 
reallokáció mellett kiemelkedő nettó munkahelyteremtést produkált. Az itt nem részlete-
zett egyéb feldolgozóipari ágazatok folyamatai valahol e két szélsőség között helyezked-
tek el. Vagyis a foglalkoztatás ágazati szerkezetének stabilitása mögött nagyon jelentős 
különbségeket találhatunk, ha a teljes foglalkoztatást tényezőire bontjuk. Ezek az ágazati 
különbségek nyilván összefüggnek a vállalatok eltérő piaci környezetével. 

Ugyanakkor 2001 jól látható törést hozott az 1995-1996-tól tartó, alapvetően pozitív 
folyamatokban. Különösen világos ez a feldolgozóipari ágakra: 2000 után mindegyik 
feldolgozóipari ágazatban csökkent a munkahelyteremtés intenzitása, és nőtt a munka-
helyrombolásé. Nagyon lényeges különbségek vannak a feldolgozóipari ágazatok között 
abban, hogy melyik változás dominált, de 2002-re kivétel nélkül mindegyik feldolgozó-
ipari ágazat nettó munkahely-teremtési egyenlege negatívba fordult; a vegyiparban volt 
2000-hez képest a legkisebb csökkenés (2,5 százalék), és a gépgyártásban a legnagyobb 
(közel 15 százalék). 

A nem feldolgozóipari ágazatokban kisebb volt a munkahelyteremtés és -rombolás 
egyenlegének romlása, de 2000 után az építőipart kivéve mindenhol csökkent a munka-
hely-teremtési ráta; a szolgáltatás és a kereskedelem nettó munkahelyteremtőből -rombo-
lóba fordult, ámbár a csökkenés mértéke lényegesen kisebb, mint a feldolgozóiparban. 

A többi volt szocialista országban tapasztalttól lényegesen eltérő képet mutatnak a 
magyar gazdaságra számított reallokációs ráták. A 3. ábra a hagyományosan számított 
reallokációs ráták alakulását mutatja. Ez az ágazatok többségére nemzetközi összehason-
lításban is kiemelkedően magas munkahely-áramlási intenzitást jelez. Érdekes, hogy az 
ágazati munkaerő-átcsoportosítási intenzitásban meglehetősen stabil sorrendet figyelhe-
tünk meg. Messze a bányászatban a legalacsonyabb a reallokációs ráta. Az időszak elején 
a mezőgazdaság nagyon hasonló képet mutat, de a második felében lényegesen intenzí-
vebb a reallokáció. A feldolgozóipar és a szolgáltatás a teljes időszakban szinte azonos 

12 A könnyűipar (és kevésbé meglepő módon a bányászat) bruttó munkahely-teremtési mutatói az új 
vállalatok elhagyásával alig változnak, a mezőgazdaság esetében azonban durván felére csökken a ráta. 
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3. ábra 
Ágazati munkahely-reallokáció 
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képet mutat. Végül az építőiparban és a kereskedelemben a legnagyobb a munkaerő-
áramlás: itt évente az ágazat foglalkoztatottjainak durván harmada mozog a vállalatok 
között. A szűkített mutatókból számított reallokációs ráták szintje - különösen az időszak 
első felében - persze alacsonyabb, de általában még azok is lényegesen magasabbak, 
mint a többi átalakuló országé. 

A többletreallokáció az esetek túlnyomó részében alig kisebb a bruttó reallokációnál,13 

tehát a munkaerő alapvetően az ágazat vállalatai között áramlik. 
A 4. ábra a szűkített munkahelyteremtés és -rombolás alakulását mutatja be különböző 

vállalatcsoportokra. Az intenzitások ugyan nem hasonlíthatók össze közvetlenül a 2. áb-
rában látottakkal, és a két összesenértéket összehasonlítva világosan látszik, hogy a szű-
kített mutatók alábecsülik a nettó munkahelyteremtést, mivel annak egy része az újonnan 
alakult vállalatokban zajlott, de a tendenciák hasonlók, és a csoportok közti különbségek 
önmagukban is érdekesek. 

A tulajdon szerinti bontás leglátványosabb eredménye, hogy egyedül a külföldi tulajdo-
nú vállalatokban volt nettó munkahelyteremtés; a hazai vállalatok a mintaidőszak minden 
évében nettó munkahelyrombolók voltak. Az állami tulajdonú cégekben még bruttó mun-
kahelyteremtés is alig volt; 1995 után a reallokáció kivételesen alacsony szintre süllyedt. A 
hazai magánvállalatokban ezzel szemben intenzív reallokáció folyt: jelentős volt a munka-
helyteremtés is, de az egyenleg többnyire még az állami vállalatokénál is rosszabb volt. 

A méret szerinti bontásból világosan látszik, hogy a kisvállalatok voltak a legrosszabb 
helyzetben, ezek összességében folyamatosan és drámai intenzitással leépültek, annak 
ellenére, hogy a kilencvenes évek második felében a sikeres kisvállalatokat intenzív 
munkahelyteremtés jellemezte. Összességében a nagyvállalatokban meglepően intenzív 
reallokáció folyt, különösen ahhoz képest, hogy a meglehetősen általános nemzetközi 
tapasztalat alapján ennek ellenkezőjét várnánk. Néhány kivételesen sikeres évet kivéve 
azonban itt is negatív az egyenleg; a 2002. évi lassulás különösen ezeket sújtotta. 

Érdekes, hogy a vállalatok termékpiaci pozíciója viszonylag kisebb hatást gyakorolt a 
munkahelyáramlásra, mint a méret, vagy a tulajdoni megoszlás. Különösen feltűnő, hogy 
mennyire hasonlóan alakult az exportáló és az importtal versenyző vállalatok helyzete; 
ennek egyik oka, hogy a két vállalati kör között jelentős átfedés van, de semmiképpen 
sem esnek egybe. 

13 Ismét a bányászat különbözik a többi ágazattól: 1996 után a többletreallokáció a bruttónak kevesebb 
mint fele, vagyis a munkaerő-áramlás nagyobb része elhagyja az ágazatot. 
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4. ábra 
Szűkített munkahely-teremtés és -rombolás 

Teremtés Rombolás Egyenleg 
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Az állami vállalatok munkahelyteremtése nagyon alacsony. Az állami nagyvállalatok 
ugyanakkor viszonylag sikeresen megőrizték foglalkoztatásukat, ezzel szemben a (több-
nyire önkormányzati tulajdonban levő) kisvállalatok foglalkoztatási képessége hatalmas 
intenzitással pusztult, még 1996-1997-ben, vagyis a nagy fellendülés kezdetén is munka-
helyeik negyede veszett el évente. 

A hazai magánvállalatok intenzív munkahely-reallokációjának egyenlege is többnyire 
negatív volt. A hazai magántulajdonú vállalatok közül csak az exportorientált nagyválla-
latok voltak képesek a konjunktúra csúcspontján nettó munkahelyteremtésre, és összes-
ségében az így teremtett többletmunkahelyek is elvesztek néhány év alatt. Különösen 
kedvezőtlen a kép a kis magánvállalatoknál. Az átmenet kezdetén sokan - elméleti köz-
gazdászok és gazdaságpolitikusok egyaránt - megfogalmazták azt a várakozást, hogy a 
liberalizált gazdaságban felszabaduló alkotó energiákat megjelenítő kis magánvállalatok-
nak fontos szerepük lesz a gazdaság szerkezetének átalakításában. Úgy tűnik, Csehor-
szágban ebből valami meg is valósult (vö. Jurajda-Terrell [2002], [2003]), ámbár ennek 
mérlegét valószínűleg majd akkor célszerű megvonni, ha a multinacionális cégek a cseh 
piacon is olyan dominánssá válnak, mint Magyarországon. Természetesen itt is mindenki 
ismer ilyen sikertörténeteket. A szomorú valóság azonban az, hogy a domináns cégek 
szorításában vergődő tipikus kis magánvállalatok átlagosan még a legjobb évben is elbo-
csátották dolgozóik jó tizedét. 

A magyar gazdaság átalakulásának sikere alapvetően a külföldi tulajdonú cégeknek 
köszönhető, és ez tükröződik a munkahely-áramlások folyamatában is. A külföldi tulaj-
donú cégek nemcsak a gazdaság egészében voltak nettó munkahelyteremtők szinte az 
egész vizsgált időszakban, hanem számos kiemelt vállalatcsoportban külön-külön is. A 
bányászati és energiaszektor az egyértelmű kivétel, ezt folyamatos intenzív leépülés jel-
lemezte. Néhány ágazatban (például építőipar) a munkahelyteremtés és -rombolás mérle-
ge kapcsolódott az üzleti ciklus alakulásához. 2002-ben azonban szinte minden külföldi 
tulajdonú vállalatcsoportban leépítések voltak; néhány ágazatban ez már a világpiaci de-
konjunktúra 2001. évi mélypontján megindult. 

Megvizsgáltam néhány dolgozói csoportra is a munkahely-áramlási mutatók alakulá-
sát.14 A csoportokat két szempont alapján képeztem: iskolai végzettség és kor szerint. 
A számítás eredményét az 1. táblázat tartalmazza. A képzettség szerinti munkaerő-áram-
lási mutatók 1996-ig nagyon zajosak - valószínűleg nem sikerült tökéletesen rekonstruál-
ni a mintavételi súlyozást - , de érdemes megfigyelni, hogy a képzettség szerint jelentős 
különbségek vannak a nettó munkahelyteremtésben: az alacsonyan képzettek15 állásai 
folyamatosan elvesznek, az érettségizettek foglalkoztatása alig változik, de még mindig 
inkább csökkenő, és csak a diplomások számára bővült 1996 után a munkapiac. Ezek a 
különbségek azonban kizárólag a munkahelyteremtésből adódnak; a csoportosítástól lé-
nyegében független a munkahelyrombolás intenzitása. Vagyis a tevékenységüket leépítő 
vállalatok különösebb válogatás nélkül számolják fel a munkahelyeket, de a dinamikusan 
felfutó cégek is elsősorban a magasan képzett szakemberek számára teremtenek állásokat. 

Sokkal egyértelműbb a munkahelyáramlás kor szerinti alakulása. Az idősebb dolgozók 
állásait hihetetlen intenzitással rombolta le a gazdaság átalakulása, és számukra csak 

14 Ez a számítás a bértarifa-felvétel adatait használja. A bértarifa-felvétel a vállalat dolgozóinak évente 
változó, tipikusan 5-15 százalékos mintája; ebből becsültem minden évre a vállalat dolgozóinak számát az 
egyes kategóriákra, és ezekből a becsült csoportlétszámokból számítottam a munkahely-áramlási mutatókat. 
Kizárólag azokat a vállalatokat használtam, ahol legalább tíz dolgozó szerepelt a mintában, így a számítás a 
nagyobb vállalatokra vonatkozik, és mivel nem a megfigyelt, hanem a becsült csoportlétszámon alapul, a 
számított mutatók a többinél bizonytalanabbak. 

15 Első lépésben külön kezeltem a csak általános iskolai végzettségűeket a szakiskolát, szakmunkásképzőt 
végzettektől, de nem volt érdemi különbség a két csoportra számított mutatók között, viszont jóval zajosabb 
volt a kép az összevont kategóriára kapottnál. 
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1. táblázat 
Munkahely-teremtés és -rombolás dolgozói csoportokra (százalék) 

Ágazat 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 

Munkahely-teremtés 
Iskolai végzettség 
- általános vagy 

szakmunkás 4,8 2,9 4,6 9,5 6,2 6,7 5,0 6,7 5,7 4,9 
- érettségi 8,9 11,5 6,3 4,5 7,4 9,5 8,9 8,4 7,9 7,4 
- felsőfok 11,6 29,5 11,5 6,9 11,0 15,4 12,0 11,3 11,0 11,6 
Kor 
- legfeljebb 30 13,6 12,8 15,2 16,6 15,3 17,2 13,8 15,7 14,7 12,4 
- legalább 50 4,6 4,4 4,6 3,3 4,7 6,0 5,7 6,1 5,4 5,2 

Munkahely-rombolás 
Iskolai végzettség 
- általános vagy 

szakmunkás 17,3 19,2 10,9 5,6 9,1 8,7 9,9 8,8 7,9 9,9 
- érettségi 14,5 7,7 8,9 17,2 10,4 9,2 9,4 9,1 8,4 9,7 
- felsőfok 26,7 6,8 12,3 25,4 10,9 9,9 11,4 9,5 8,9 10,7 
Kor 
- legfeljebb 30 14,0 12,6 8,0 5,9 7,8 7,4 9,3 8,7 8,6 9,9 
- legalább 50 35,3 27,4 25,1 29,0 27,9 20,4 17,1 17,0 15,4 15,1 

Egyenleg 
Iskolai végzettség 
- általános vagy 

szakmunkás -12 ,5 -16 ,2 -6,4 4,0 -2 ,9 - 2 , 0 -4 ,9 -2,1 - 2 , 2 -5 ,0 
- érettségi - 5 , 6 3,8 -2,6 - 1 2 , 7 -3,1 0,3 -0,5 -0,7 - 0 , 4 -2 ,2 
- felsőfok - 1 5 , 0 22,7 -0,8 - 1 8 , 6 0,2 5,5 0,5 1,8 2,1 0,9 
Kor 
- legfeljebb 30 - 0 , 3 0,2 7,3 10,6 7,6 9,8 4,5 7,0 6,2 2,5 
- legalább 50 -30 ,7 -23 ,0 -20,5 - 2 5 , 7 -23,1 - 1 4 , 4 -11,4 -10,9 -10 ,0 -9 ,9 

Reallokáció 
Iskolai végzettség 
- általános vagy 

szakmunkás 22,1 22,1 15,5 15,1 15,3 15,3 14,9 15,5 13,6 14,7 
- érettségi 23,4 19,2 15,2 21,6 17,8 18,6 18,4 17,5 16,3 17,1 
- felsőfok 38,3 36,3 23,9 32,3 21,9 25,3 23,4 20,8 19,9 22,3 
Kor 
- legfeljebb 30 27,6 25,4 23,2 22,5 23,1 24,6 23,2 24,4 23,3 22,3 
- legalább 50 39,9 31,8 29,7 32,3 32,6 26,4 22,7 23,1 20,8 20,4 

Többletreallokáció 
Iskolai végzettség 
- általános vagy 

szakmunkás 9,5 5,9 9,1 11,1 12,4 13,3 10,0 13,4 11,4 9,7 
- érettségi 17,9 15,4 12,6 8,9 14,8 18,3 17,8 16,8 15,9 14,9 
- felsőfok 23,3 13,6 23,1 13,7 21,7 19,9 22,9 19,0 17,7 21,4 
Kor 
- legfeljebb 30 27,3 25,2 15,9 11,9 15,5 14,8 18,7 17,4 17,1 19,9 
- legalább 50 9,2 8,8 9,2 6,6 9,5 12,0 11,4 12,2 10,8 10,5 
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nagyon kevés munkahely teremtődött a versenyszférában. A munkahelyteremtés alapve-
tően a fiatalok számára nyitott esélyeket. Az ő állásuk sem volt biztonságban, a munka-
helyeiket évente közel megtizedelte a szerkezetváltás, de ennél lényegesen több munka-
hely teremtődött frissen. A fiatal diplomások az intenzív munkahely-reallokációs folya-
mat egyértelmű nyertesei, ugyan a vállalatokat megtizedelő verseny folyamatosan az ő 
munkahelyeiket is veszélyeztette; mégis, az intenzív munkahelyteremtés különösen jó 
esélyeket nyújtott számukra. 

A 2. táblázat azt mutatja be, hogy a munkahely-áramlások iránya kivételesen erősen 
determinált Magyarországon. A lerombolt állások példátlanul nagy - az esetek többségé-
ben több mint 90 százalékos - valószínűséggel tartósan szűnnek meg, s az újonnan te-
remtett állások is nemzetközi összehasonlításban meglepően magas arányban tartósnak 
bizonyulnak. Még a kisvállalatoknál is körülbelül akkora az esélye a megteremtett mun-
kahely fennmaradásának, mint amekkora a nemzetközileg tipikusnak tekinthető túlélési 
esély egy átlagos (nem kis) vállalatnál. Vagyis a vállalatok egy része folyamatosan bő-
vülve új munkahelyeket teremt, míg egy másik része szinte folyamatosan leépül. 

A Köllő [2001] esettanulmány bemutatja a folyamatot, ahogy egy hazai magántulaj-
donban levő volt szocialista nagyvállalat beruházások nélkül, folyamatos leépítéseken 
keresztül, a pillanatnyi lehetőségekhez a még mindig rendelkezésre álló erőforrások ál-
landó rugalmas reallokációjával alkalmazkodva túlél. A munkaerő-áramlási adatok arra 
utalnak, hogy egy jelentős vállalati kör hasonló módon „folyamatosan likvidálja" a 
szocializmus örökségét. Ezt lehet negatív jelzőkkel is ellátni (politikusok egy időben 
kárhoztatták az ilyen tőkefelélést, a rendelkezésre álló eszközök „lerablását"), de rész-
ben az ilyen mechanizmusokon keresztül alkalmazkodott a magyar gazdaság az átmenet 
hatalmas sokkjához. 

Megvizsgáltam, összefügg-e a munkahelyáramlás intenzitása a vállalatok bizonyos olyan 
fontos jellemzőivel, amelyekkel kapcsolatban az irodalom megfogalmazott hipotézise-
ket. Az összefüggést egyszerű páronkénti korrelációval mértem, minden évre külön, a 
bruttó áramlási mutatókra a TEÁOR négy számjegyű ágazatok szintjén. Egyik munka-
erő-áramlási mutató sincs összefüggésben sem az ágazat termelékenységével, sem az 
exportorientációjával. A korrelációs együtthatók általában 0,1 alatt voltak abszolút érték-
ben, akár a gazdaság egészére néztem, akár kizárólag a feldolgozóiparra. A kivétel, 
hogy 1998 után a munkatermelékenység növekedési üteme gyenge, de szignifikáns pozi-
tív kapcsolatban állt a munkahely-rombolással (0,3 körüli korrelációs együttható) és en-
nél is gyengébb, de többnyire még szignifikáns negatív kapcsolatban a munkahely-te-
remtéssel (-0,2 körül), illetve a romboláshoz hasonló erősségű negatív kapcsolatban a 
munkahelyteremtés és -rombolás egyenlegével. Ez a kapcsolat általában gyengébb a fel-
dolgozóipari ágakra, valamivel erősebb a nem feldolgozóipari ágakra. A korrelációs 
együttható persze csak a kapcsolat meglétét jelzi, annak irányát nem. De úgy tűnik, a 
termelékenység kiemelkedően gyors növekedése inkább az erőforrások takarékosabb fel-
használásának volt a következménye, mint a termelés bővülésének. 

A munkahely-áramlási mutatók dinamikáját is vizsgáltam az ágazati idősoraik közötti 
korrelációs együtthatókkal. A különböző ágazatok munkahely-rombolási mutatói egymás-
sal szinte párhuzamosan alakultak; a páronkénti korrelációk többségükben 0,9 felett vol-
tak, és csak kivételes esetben 0,8 alatt, de akkor is mindig szignifikánsan pozitív a korrelá-
ció. Sokkal nagyobb a munkahelyteremtés szóródása: kevés a 0,8 feletti, valóban szoros 
korreláció. Általában reallokációs és a nettó munkahely-teremtési, -rombolási ráták közt is 
erős a korreláció, de valamivel gyengébb, mint a bruttó rombolási ráták közt. Másik 
fontos azonosság, hogy a különböző áramlási mutatók korrelációját vizsgálva,16 a 

16 Tehát például a gépgyártás munkahely-teremtési, munkahely-rombolási, reallokációs és nettó rátájának 
korrelációját. 
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2. táblázat 
A tartós munkahelyteremtés és -rombolás aránya, minta (százalék) 

Ágazat 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 

Munkahely-teremtés 
Mezőgazdaság 64,9 83,7 69,5 84,5 82,7 83,1 54,1 68,7 72,5 72,0 
Bányászat, energia 51,4 95,2 72,9 79,7 80,4 68,7 73,0 65,6 18,4 80,0 
Feldolgozóipar 44,3 76,9 89,2 88,9 88,7 88,4 82,7 86,3 85,2 77,1 
Textil, ruha, cipő 83,4 86,8 91,4 90,8 88,9 88,9 79,1 81,2 66,4 75,6 
Vegyipar 91,3 55,5 89,5 92,5 85,5 85,8 83,9 89,8 91,4 76,4 
Gépgyártás 81,2 71,8 89,8 90,4 91,8 89,1 87,7 89,4 87,0 76,8 
Kereskedelem 78,0 83,4 82,6 83,8 82,6 86,9 85,4 86,6 81,9 84,4 
Építőipar 76,4 77,2 71,1 74,2 84,0 66,6 77,8 81,1 77,9 77,9 
Szolgáltatás 89,5 90,3 70,6 86,4 80,5 88,0 88,6 90,5 87,7 82,0 
Összesen 61,2 81,9 82,9 86,0 85,9 86,0 82,3 85,8 83,3 80,1 
Tulajdon 
- állami 74,3 55,2 76,2 86,2 83,5 85,3 71,2 80,0 78,0 78,9 
- hazai magán 22,7 88,4 80,2 82,8 83,7 79,5 78,5 80,5 83,8 78,7 
- külföldi 89,2 86,9 90,2 92,2 92,3 91,5 87,7 92,1 85,2 81,2 
Méret 
- nagy 80,2 78,7 88,4 89,8 92,3 88,0 89,7 89,4 89,7 84,4 
- közepes 49,6 84,8 85,3 87,6 87,9 87,6 80,0 86,4 84,7 82,0 
- kis 75,6 80,1 72,0 74,5 68,6 78,6 73,3 78,7 62,2 68,4 
Exportáló vállalat 41,9 80,5 88,7 89,2 90,8 89,3 82,0 88,0 86,4 78,1 
Marginális vállalat 75,3 82,0 76,9 81,6 79,9 79,9 74,8 83,4 76,1 76,1 
Importtal versenyző 41,3 81,0 86,0 88,8 89,6 88,0 81,8 87,1 85,9 76,2 

Munkahely-rombolás 
Mezőgazdaság 99,2 96,3 96,2 92,0 92,5 91,4 95,7 96,5 95,8 95,4 
Bányászat, energia 98,9 99,7 97,6 94,5 93,8 96,1 98,0 98,1 87,1 97,2 
Feldolgozóipar 97,5 96,5 94,0 91,9 86,3 88,4 89,8 89,3 89,6 91,5 
Textil, ruha, cipő 96,8 90,4 93,9 91,0 74,3 86,7 94,6 90,0 88,1 95,2 
Vegyipar 97,8 98,2 96,5 90,3 95,5 92,4 77,8 90,9 94,6 86,4 
Gépgyártás 97,3 94,5 93,0 92,5 84,7 87,7 88,9 89,1 88,7 92,4 
Kereskedelem 97,6 95,4 95,6 93,4 90,7 89,8 92,9 95,1 93,3 90,5 
Építőipar 96,4 94,5 93,2 93,1 88,7 82,4 89,9 87,7 89,2 90,4 
Szolgáltatás 96,5 95,7 96,4 96,3 97,2 94,7 97,2 96,0 94,2 95,4 
Összesen 97,8 95,8 95,0 93,1 90,3 90,4 92,4 92,8 92,3 92,2 
Tulajdon 
- állami 98,9 96,0 97,3 94,8 95,0 95,9 97,7 95,5 97,1 95,7 
- hazai magán 96,0 98,1 92,7 95,0 85,9 91,8 91,3 95,5 94,1 95,1 
- külföldi 96,8 91,4 93,4 90,8 91,2 86,9 91,3 90,5 88,1 90,6 
Méret 
- nagy 98,3 92,2 94,8 93,5 88,9 91,9 92,3 93,6 92,3 92,3 
- közepes 97,5 96,9 94,4 91,9 89,2 87,0 91,4 91,5 90,9 91,5 
- kis 98,1 96,7 96,1 94,3 93,1 92,8 93,4 94,0 93,9 92,8 
Exportáló vállalat 97,3 96,3 94,8 92,7 87,4 89,4 89,7 90,3 89,4 92,2 
Marginális vállalat 98,1 96,2 95,7 92,7 91,1 90,4 92,5 91,9 92,6 92,1 
Importtal versenyző 97,9 96,0 94,4 91,9 88,9 89,0 89,8 90,4 90,7 92,3 
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reallokáció és a munkahelyteremtés, -rombolás egyenlege mindig a munkahely-rombolá-
si ráta alakulását követi szorosabban: ezek a korrelációs együtthatók abszolút értékben 
nagyon kevés kivétellel 0,9 felett vannak, a reallokációval pozitív, az egyenleggel nega-
tív a kapcsolat. A munkahely-teremtési ráta alakulásával vett korrelációik azonban erő-
sen szóródnak: néhány esetben közel ugyanekkorák, de gyakoriak a közepes vagy a 
kimondottan gyenge korrelációs együtthatók is. 

Vagyis a munkahelyrombolást és ezen keresztül a reallokációt, valamint a nettó mun-
kahelyteremtést, -rombolást a makrogazdasági helyzet alakulása determinálja. A munka-
helyteremtés ezzel szemben erősen függ az ágazati, illetve helyi sajátosságoktól. És ezek 
az eredmények akkor sem változnak lényegesen, ha lehagyjuk a 2001-2002 közötti idő-
szakot (az 1994 előtti időszak elhagyásának kicsit nagyobb a hatása, de a korrelációs 
együtthatók képe csak zajosabb lesz, minőségileg nem kapunk más eredményt). Ez arra 
mutat, hogy a munkahely-áramlási folyamatok intenzitása ugyan lényegesen csökkent az 
1992-2002 közötti időszakban, különösen az első néhány évhez képest, de az időszak 
egészét a gazdasági szerkezetváltás alapvetően pusztítva részlegesen újrateremtő jellege 
dominálja. Ez pedig azt mutatja, hogy a magyar munkapiac egészen 2002-ig egy átalaku-
ló gazdaság jellegzetes képét mutatta. 

Az elemzés megmutatta a bizonyos szempontból meglepően kedvező makrogazdasági 
kép (alacsony munkanélküliség és azon belül különösen alacsony munkanélküliség a pá-
lyakezdők körében) mögött meghúzódó folyamatokat. A pályakezdők, különösen a jól 
képzett pályakezdők számára valóban nagy számban teremtődött munkahely. Szerencsé-
re a felsőoktatás expanziója megkezdődött, mire a nagy létszámú évjáratok elérték az 
érettségit, így sokan megszerezhették azt a képzettséget, ami esélyt adott a foglalkoztatá-
si szerkezet változásának kihasználására. Ez magyarázza, miért nem okozott komoly 
munkapiaci feszültséget a hetvenes évek derekán születettek munkába lépése a foglalkoz-
tatás folyamatos szűkülésének időszakában. A pályakezdők közül csak az alacsony kép-
zettségűek számára keletkezett viszonylag kevés állás, de ők is sikeresen kiszorították az 
idősebb dolgozókat a munkapiacról. Ez magyarázza az 1994 után folyamatosan csökke-
nő pályakezdő munkanélküliséget. 

Sajnos, egészen más folyamat magyarázza a kilencvenes évek végére kialakult vi-
szonylag alacsony munkanélküliségi rátát. A szerkezetváltás során alapvetően az időseb-
bek állásait rombolta le a munkapiac átalakulása, közülük is elsősorban a legfeljebb 
szakmunkás-bizonyítvánnyal rendelkezőkét. Még a legnagyobb fellendülés időszakában 
is háromszor annyi idősek által betöltött munkahely veszett el, mint amennyi született. 
Ezek a munkahelyek túlnyomó részükben végleg eltűntek. Többnyire esély sem nyílt a 
munkahelyrombolás visszafordítására, és számukra alig jött létre új munkahely. így e 
csoport jelentős része elhagyta a munkapiacot, mivel semmi reménye sem volt arra, hogy 
állást találjon, és így inaktívvá vált, vagyis még a munkanélküliségből is kiszorult. 

A magyar gazdaság, különösen a kilencvenes évek második felében, képes volt inten-
zív munkahelyteremtésre: sok vállalat lenyűgöző ütemben tudta bővíteni termelését, és a 
gyors növekedés számos új munkahelyet teremtett. De ez csak a vállalatok egy részét 
jellemezte, a vállalatok másik része folyamatosan leépült, és ennek következtében hason-
ló intenzitással szűntek meg munkahelyek. Ez a gyors vállalati differenciálódás áll az 
intenzív munkahely-reallokáció hátterében. A reallokáció eredménye egy látszólag közel 
egyensúlyi munkapiac, amelynek belső szerkezete azonban nagyon gyorsan alakul át. A 
gyors szerkezetváltással párosult intenzív reallokáció a vállalati szférában foglalkoztatot-
tak többsége számára állandó kockázatot jelent: ennek jelentős szerepe lehetett abban, 
hogy versenyszférában alig volt sztrájk az átmenet zavaros időszakában. Ugyanakkor az 
intenzív reallokáció folyamatosan esélyt teremt a továbblépésre is, ámbár inkább csak a 
jól képzettek számára. 
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Függelék 

Az adatbázis j e l l emzői 

A szűkített muta tók számítása a kettős könyvelést v é g z ő és 1992-2002 között a bér ta r i fa -
felvételben szereplő vállalatok bér tar i fa- és mér legadata in alapul. 

A bértar i fa-felvételnek a mintaidőszak elején e lvben minden, legalább 20 főt fog la l -
koztató, később legalább 5 főt foglalkoztató vállalatot tartalmaznia kel lene, azonban kü-
lönböző okokból - leginkább persze az adatszolgáltatás elmulasztása miat t , de részben a 
mintavétel sajátosságaiból adódóan is - e vál lalatoknak csak egy részét tar talmazza. A 
valóban nagy vállalatok közül viszonylag kevés h iányzik , de a vál lalatméret csökkenésé-
vel egyre csökken a mintában szereplés valószínűsége. A FI. táblázat néhány lényeges 
szempont a lapján összefoglalja a minta reprezentativitását . 
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Adatbázisunkban csak a kettős könyvvitelre kötelezett vállalatok szerepelnek, mivel az 
egyszerűsített adóbevallásban szereplő információ nem elégséges az általunk végzett elem-
zésekhez. Ez sajnos nem túl jelentős korlát, mivel a családi és egyéb mikrovállalkozások 
a létszámhatár és a mintavételi szabályok következtében jórészt a bértarifa-felvételből is 
hiányoznak. így a valódi kisvállalatok szinte teljes köre automatikusan kimarad vizsgála-
tunkból. Adatbázisunk évente a kettős könyvvitelre kötelezett vállalatok durván 10 szá-
zalékát tartalmazza, az iparvállalatoknak mintegy 20 százalékát. A reprezentáció erősen 
függ az ágazat jellegétől: míg a kereskedőcégeknek csak 5-7 százaléka szerepel adatbázi-
sunkban, a bányászatban és energiaszektorban részarányuk 50 százalék felett van. Ugyan-
akkor, mivel a nagyvállalatok többsége szerepel, a foglalkoztatás szerinti reprezentáció 
sokkal magasabb: még a kereskedelemben is minden évre legalább 35 százalékos, más 
ágazatokra 50 és 90 százalék között mozog. így vizsgálatunk lefedi a magyar gazdaság 
jelentős részét. A minta szisztematikus torzítottsága mégis lényegi korlátja elemzésünk 
érvényességének: különböző vizsgálatok alapján elég egyértelmű, hogy a mikrovállalatok 
munkapiaci viselkedése eltér a nagyobbakétól. Hiányzó értékek és adathibák következté-
ben az egyes becslések esetében a megfigyelések egy részét el kellett ugyan hagynunk, 
de a megmaradt megfigyelések még mindig átfogták a gazdaság nagyon jelentős részét. 

A vállalatokat mindaddig ugyanaz a kód azonosítja, amíg egyáltalán módunk volt nyo-
mon követni annak történetét, és nem következett be nagyon lényeges változás a vállalat-
ban. A kilencvenes évek első fele a magyar vállalatok életének közismerten hektikus 
periódusa. Nagyon sok vállalat eltűnt: felszámolták, szétdarabolódott, más cégbe olvadt, 
vagy üzemegységek és más szatelitek leválásával olyan mértékben átalakult, hogy az 
eredeti hasonló nevű vállalattal kevés közös volt benne. Gyakran azonban „csak" annyi 
történt, hogy a vállalatot társasággá szervezték, privatizálták, mindennek következtében 
új nevet és törzsszámot kapott. Az ilyen, lényegileg meg nem változó vállalatokat akkor 
is a korábbival azonosként próbáltuk kezelni, ha a vállalat hivatalos azonosítója (törzs-
száma) megváltozott. 

Természetesen nincs tökéletes megoldás, de erre azért is szükségünk volt, mert a dina-
mikus elemzés során a vállalat múltjának ismerete nélkül nem vizsgálható a vállalat mai 
viselkedése sem, és a sok formai átalakulás miatt nagyon kevés érdemben hasznosítható 
információ maradt volna az 1995 előtti időszakban. (Persze az általunk így formai kér-
désnek tekintett privatizáció is hozhatott nagyon lényeges változásokat, ezt a tulajdonfor-
ma hatásának vizsgálatával azonosítjuk.) Újnak kell tekintenünk azokat a cégeket, ame-
lyek az előző évben még egyszerűsített adóbevallást nyújtottak be, és ezért nem szerepel-
tek a társaságiadó-adatbázisban. Számos általunk újnak tekintett vállalat korábbi állami 
vállalat roncsa - például a Voszka [1997] tanulmányban szereplő, a 49 korábbi jól ismert 
szocialista nagyvállalatból alakult 690 cég többsége - nagy valószínűséggel szerepel az 
adatbázisunkban, de ezek szinte mindegyikét újnak tekintettük valamikor, noha valójá-
ban egy korábban is létezett vállalatból alakult. Mindezen okok miatt a vállalatok kelet-
kezése és eltűnése csak pontatlanul azonosítható adatbázisunkban. Nagyon gyakran a 
mintánkból látszólag kikerülő - és így „felszámolt" - munkahelyek új azonosítóval to-
vábbélnek adatbázisunkban, de erről mi érdemi információ hiányában azt gondolnánk, 
hogy ott új munkahelyek keletkeztek. Ezért kellett szűkített mutatókat is használni. 
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K I S S M . N O R B E R T 

A jegybanki devizapiaci intervenció hatékonysága 

N e m z e t k ö z i t a p a s z t a l a t o k és e l m é l e t i m e g f o n t o l á s o k 

Az utóbbi időben a főbb jegybankok intervenciós tevékenysége csökkent ugyan, de 
számos feltörekvő, illetve inflációs célt követő ország esetében az intervenció to-
vábbra is aktív jegybanki eszköz maradt. A tanulmány a jegybanki devizapiaci inter-
venció hatékonyságával foglalkozó szakirodalmat tekinti át. Bemutatjuk a témával 
kapcsolatos elméleteket és nemzetközi tapasztalatokat, ezenkívül azokat a tényező-
ket, amelyek a különböző körülmények között leginkább befolyásolhatják az inter-
venció hatékonyságát. Az eredmények alapján csak nagyon óvatos következtetése-
ket vonhatunk le az intervenció hatékonyságát illetően: az intervenció lehet haté-
kony, amiben elsősorban a jegybanki beavatkozás piaci várakozásokat és informá-
cióaggregálási folyamatot alakító hatása játszik meghatározó szerepet. A hatékony-
ság úgy növelhető, ha a jegybank konkrét céljának figyelembevételével választja ki a 
leginkább megfelelő intervenciós eljárást, és az intervenciós stratégiáját rugalma-
san alakítja a körülmények és tapasztalatai alapján. Stratégiai célkitűzések esetén a 
nyíltan, esetleg más jegybankokkal összehangoltan végzett, a követett makrogazda-
sági politika által is támogatott intervenció lehet hatékony. A taktikai célok elérését 
segítheti, ha a jegybank csendesen, megfelelő időzítéssel, makrogazdasági hírek be-
jelentése környékén vagy nagy piaci forgalom mellett interveniál. Bármilyen inter-
venció esetében a jegybanknak tudatában kell lennie, hogy ezzel az eszközzel első-
sorban rövid vagy középtávon képes befolyásolni az árfolyamot. A tartós árfolyam-
változáshoz vagy az intervenció monetáris politikai lépésekkel történő támogatásá-
ra, vagy a fundamentumok megváltozására van szükség. 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: E58, F31, G15. 

A Bretton Woods-i árfolyamrendszer összeomlása óta a legtöbb devizapiacon alapvetően a 
piaci mechanizmusok alakítják az árfolyamokat. Ugyanakkor az egyes devizaárfolyamok 
nem csak a piaci szereplők fundamentumokon vagy várakozásokon alapuló keresletének, 
illetve kínálatának viszonyát tükrözhetik, bizonyos helyzetekben a monetáris hatóságok is 
megpróbálják befolyásolni az ország fizetőeszközének értékét. Az árfolyam alakításának 
manapság is gyakran használt jegybanki eszköze a devizapiaci intervenció, még annak 
ellenére is, hogy hatásosságát időről időre megkérdőjelezik az elméleti közgazdászok. 

A lebegő árfolyamrendszerek elterjedése, a tőkepiacok fejlődése, a tőkemozgások korlá-
tozásainak fokozatos feloldása, valamint az adatok egyre szélesebb körű elérhetősége meg-
teremtette annak a lehetőségét, hogy a jegybanki intervencióval kapcsolatos elméleteket 
vizsgálni lehessen. Ennek következtében a témának meglehetősen gazdag a szakirodalma, 
amelyből azonban nem rajzolódik ki egyértelmű konszenzus az intervenció hatásosságára 
vonatkozóan, s nemritkán egymásnak ellentmondó következtetésekkel is találkozhatunk. 

Kiss M. Norbert a Magyar Nemzeti Bank munkatársa. A tanulmányban megfogalmazottak a szerző magán-
véleményét tükrözik, és nem feltétlenül egyeznek meg az MNB vagy annak monetáris tanácsa álláspontjával. 
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A tanulmány célja, hogy bemutassa a jegybanki devizapiaci intervencióval kapcsolatos 
elméleteket és nemzetközi tapasztalatokat, külön hangsúlyt helyezve azokra a friss kuta-
tásokra, amelyek kis, nyitott gazdaságok, illetve inflációs célkövetéses monetáris rezsi-
met működtető országok intervenciós tevékenységét vizsgálják. Az irodalmi áttekintés 
hozzájárulhat annak a mechanizmusnak a jobb megértéséhez, hogy a jegybanki interven-
ció milyen formában, illetve milyen feltételek fennállása esetén növelheti a monetáris 
politika hatékonyságát. 

A tanulmány első részében a jegybanki intervenció elméleti hátterét ismertetjük, amely-
nek során bemutatjuk az intervenció legfontosabb motivációit, céljait, a lehetséges meg-
valósítási technikákat és a hatásmechanizmus csatornáit. Rövid nemzetközi kitekintést nyúj-
tunk az elmúlt időszak intervenciós gyakorlatára és a fellelhető tendenciákra. Emellett 
összehasonlítjuk a fejlett és a feltörekvő országok intézményi kereteit, amelyek befolyá-
solhatják az egyes csatornák működését, így az intervenció sikerességét is. A tanulmány 
második része az intervenció hatékonyságának témakörét járja körül. Felsoroljuk azokat 
a tényezőket, amelyek magyarázatul szolgálhatnak az intervenció hatásosságának ellent-
mondásos megítélésére. Ezután áttekintjük mind a korai elemzések, mind az újabb kuta-
tások hatékonyságra vonatkozó legfontosabb empirikus tapasztalatait, és bemutatjuk a 
legfontosabb következtetéseket. 

Intervenció - motiváció, technikák, hatásmechanizmus 

A devizapiaci intervenció céljai 

Jegybanki intervencióról beszélhetünk, ha a jegybank a devizapiacon a hazai fizetőesz-
köz ellenében külföldi devizát vásárol, vagy ad el.1 Az intervenció jellemző motivációja, 
hogy a jegybank valamilyen formában hatást gyakoroljon az árfolyamra (fundamentu-
mokkal inkonzisztens árfolyammozgások kiküszöbölése, erőteljes rövid távú mozgások 
mérséklése, árfolyamsáv védelme stb.),2 de olyan céllal is interveniálhat a jegybank, 
amely nincs közvetlen kapcsolatban az árfolyammal (devizatartalékok növelése vagy csök-
kentése, ügyféltranzakciók). Alapvetően a következő főbb általános intervenciós célokat 
különböztethetjük meg (Canales-Kriljenko és szerzőtársai [2003]): 

A) árfolyamcél követése - félreárazás korrigálása, illetve az árfolyam adott szinten 
vagy adott sávon belül tartása, stabilizálása. Ebben az esetben a jegybank megpróbálja az 
általa kívánatosnak tartott szint felé terelni az árfolyamot, amennyiben úgy véli, hogy a 
piac eltéríti azt „egyensúlyi" értékétől. Az árfolyam szintjének befolyásolásával a jegy-
bank támogathatja például merev árfolyamrendszerek fenntartását, vagy az inflációs cél 
elérését az inflációs célkövetéses rendszert működtető országokban; 

B) piaci zavarok csillapítása - a jegybank beavatkozhat az árfolyam mozgásának simí-
tása, a hirtelen előforduló erőteljes ingadozások mérséklése, a piaci megfelelő működé-
sét gátló körülmények megszüntetése érdekében. A nyugodt piaci kereskedést elősegítő 
intervenció történhet a volatilitás csökkentése,3 a stabilizáló trendek erősítése vagy a 
megfelelő likviditás biztosítása érdekében; 

1 Az intervenció definíciója a szakirodalomban nem teljesen egyértelmű, találkozhatunk szűkebb és tá-
gabb meghatározásokkal is, attól függően, hogy milyen céllal vagy eljárással megvalósított intervenció a 
vizsgálat tárgya adott esetben. 

2 Jürgensen [1983] átfogó leírást ad az intervenció lehetséges céljairól. 
3 Az állítás tartalmaz bizonyos fokú egyszerűsítést. Speciális helyzetekben az intervenció célja lehet az 

árfolyam-volatilitás növelése is, amennyiben az egyirányú kockázat megszüntetését és kétirányú kockázat 
kialakítását szolgálja. 
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C) devizatartalékok kívánt szinten tartása - a devizatartalékok feltöltése hozzájárulhat 
a külső likviditási pozíció erősítéséhez vagy a devizaadósság-törlesztési kapacitás növe-
léséhez. Ez a cél főként árfolyam válság után válhat elsődlegessé, illetve azokban az 
országokban, ahol a jegybank a külföldi befektetői bizalom megszilárdításán munkálko-
dik. Az erős külső likviditási pozíció amellett, hogy az ország hitelképességének egyik 
fő meghatározója, segíthet ellensúlyozni a gyengébb hazai fundamentumokat, és csök-
kentheti az ország külső sokkok általi sebezhetőségét. A tartalékszint alakítását szolgá-
ló intervenciónak bár nem elsődleges célja, hogy közvetlenül hasson az árfolyamra, de 
- mint minden intervenció - a hitelminősítő intézetek besorolásának és a hazai állampa-
pírok szuverén prémiumának változásán keresztül közvetve az árfolyammal is kapcsolat-
ban áll; 

D) deviza biztosítása a piac számára - a piac ellátása devizával elsősorban azokban az 
országokban lehet az intervenció fő motivációja, ahol a jegybank végzi az állami szféra 
devizatranzakcióit, s a legfontosabb exportőrök állami vállalatok, így a devizabevételek 
legnagyobb része az állami szektorban jelentkezik (például a fő olajkitermelő országok-
ban). E speciális helyzetű országok mellett válsághelyzetben minden ország alkalmazhat-
ja, hogy a likviditás biztosításával fenntartsa a piac működését. 

Elemzésünkben elsősorban az árfolyam-befolyásolási céllal végzett intervenció vizs-
gálatára koncentrálunk [A) és B) eset], mivel monetáris politikai szempontból ezt tekint-
hetjük a legfontosabbnak. A jegybankok alapvetően olyan végső célok érdekében tevé-
kenykednek, mint az infláció féken tartása, a növekedés elősegítése, a pénzügyi stabilitás 
feltételeinek megteremtése, illetve fenntartása. Időnként előfordulhatnak olyan árfolyam-
mozgások, amelyek veszélyeztetik e célok elérését, ezért fontos kérdés, hogy a jegybank 
az intervencióval milyen mértékben képes hatni az árfolyamra. 

Intervenció a gyakorlatban - tendenciák 

Manapság a fontosabb devizákat kibocsátó országok többségének jegybankja csak na-
gyon ritkán végez intervenciós tevékenységet.4 Ennek okaként lehet említeni, hogy 1. 
ezen országok közül a nagy, zárt gazdaságokban (Egyesült Államok, eurózóna) az árfo-
lyamcsatorna kisebb szerepet tölt be a transzmissziós mechanizmusban; 2. a fontosabb 
devizákat kibocsátó országok jegybankjai jellemzően olyan monetáris, illetve árfolyam-
rendszert5 működtetnek, amelyben az intervenció szerepe a piaci zavarok csillapítására 
korlátozódik; 3. a főbb devizák esetében jellemző, hogy amennyiben sor kerül is jegy-
banki beavatkozásra, még ha abszolút mértékben nagy is az intervenció mértéke, a piaci 
forgalomhoz viszonyítva elég kicsi. Az Európai Központi Bank megalakulása óta mind-
össze néhány alkalommal jelentette be, vagy ismerte el, hogy interveniált, utoljára 2000 
novemberében. A kanadai jegybank 1998, a német 1995, az angol 1992, az új-zélandi 
1985 óta nem interveniált.6 A Fed és a svájci jegybank szintén ritkán interveniált az 
elmúlt időszakban. A legfontosabb kivétel a japán jegybank, amely az utóbbi években is 

4 A felsorolt jegybankok intervenciós tevékenységéről bővebb információ: Chiu [2003]; Canales-Kriljenko 
[2003], Edison és szerzőtársai [2003], http://www.newyorkfed.org/markets/quar_reports.html; http:// 
www. ecb. int/press/pr/date/2000/html/pr001103. en. html; http: //www. bankófcanada. ca/en/backgrounders/bg-
e2.htm. 

5 A fejlett országok jegybankjai főként rövid távra vonatkozó kamatcél, illetve szabadon lebegő árfolyam-
rendszer mellett működnek. 

6 Bár meg kell jegyezni, hogy a Bank of England, a Bank of Canada, a Fed, a Bank of Japan és az EKB 
2000 szeptemberében összehangolt intervenciót hajtott végre, amelynek célja azonban az euró támogatása 
volt. 
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aktívan folytatott intervenciós tevékenységet, viszont a korábbi gyakori, kis összegű be-
avatkozás helyett ritkábban, de nagyobb volumenben interveniált.7 

A feltörekvő piacokon, mivel kis, nyitott gazdaságokról van szó, nagyobb szerepet 
kap az árfolyamcsatorna, így nem meglepő, hogy az előzőekkel szemben nagyon sok 
feltörekvő ország még mindig aktív intervenciós tevékenységet folytat, amint az az IMF 
2001 évi felméréséből8 is kiderül (1. táblázat).9 A válaszadók többsége azt jelölte be, 
hogy országa folytat devizapiaci intervenciót, bár annak gyakoriságáról és mértékéről 
nincsen konkrét információnk, így ennek megfelelően a tapasztalatokat óvatosan kell 
kezelni. 

1. táblázat 
A jegybanki intervenció gyakorisága a feltörekvő piacokon 

(a válaszadók százalékában) 

Árfolyamrendszer A jegybank végez intervenciót 

Valutatábla 50 
Rögzített árfolyam egy devizával szemben 60 
Rögzített árfolyam kosárral szemben 100 
Csúszó leértékelés 100 
Sávos árfolyamrendszer 80 
Irányított lebegtetés, előre bejelentett árfolyampálya nélkül 100 
Szabad lebegtetés 91 
Teljes 88 
Válaszadók száma 41 

Forrás: IMF; Canales-Kriljenko [2003] 31. o. 

Az eredmények alapjául az IMF kérdőíves felmérése szolgált, amelyet az érintett jegy-
bankok önkéntesen, saját bevallás alapján töltöttek ki. Ennek következtében meg kell em-
líteni, hogy az egyes kérdések eltérő értelmezése miatt nem zárható ki a torzítás lehetősége. 

Kissé meglepő módon úgy tűnik, hogy a feltörekvő országok esetében az árfolyam-
rendszertől nem túlzottan függ az intervenciós tevékenység, mivel a többség a rugalmas 
és merev rendszerekben egyaránt interveniál. Az eredményre magyarázatul szolgálhat, 
hogy a rugalmas rendszerekben valószínűleg főként a hirtelen mozgások csillapítására 
használják az intervenciót, nem a szintet akarják befolyásolni. A merev árfolyamrend-
szerek alacsonyabb intervenciós aránya szintén meglepő, de magyarázható egyrészt az 
árfolyamrezsim hitelességével, másrészt a stabilizáló spekulációt10 folytató piaci szerep-
lők jelenlétével. 

7 A japán jegybank 2001 márciusában megváltoztatta operatív célját, amely azóta nem az O/N kamatra, 
hanem a jegybanknál elhelyezett folyószámla-egyenlegre vonatkozik, így az intervenciós tevékenység a 
likviditásszabályozással is kapcsolatban áll (Maeda és szerzőtársai [2005]). 

8 A felmérés célcsoportja 160 „fejlődő", illetve „átmeneti" kategóriába sorolt IMF-tagország volt. A 
válaszadási arány összességében 60 százalékos volt, a válaszadó országok azonban az összes fejlődő és 
átmeneti ország GDP-jének és devizatartalékának 85-90 százalékát adják. Az eredményeket konkrét orszá-
gok megnevezése nélkül, főként arányszámok formájában közölték. Az elemzés feltörekvő piacokra vonat-
kozó adatai nagyrészt ebből a felmérésből származnak. 

9 Neely [2001] kérdőíve és Cheung-Chinn [1999] devizapiaci kereskedők között végzett felmérése ha-
sonlóképpen azt mutatja, hogy a döntéshozók és kereskedők is hisznek benne, hogy az intervenció hat az 
árfolyamra. 

10 A stabilizáló spekulációt folytató szereplő leértékelődési nyomás esetén vásárolja, ellenkező esetben 
eladja az adott devizát. Részletesebben lásd Kóczán-Mihálovits [2004], 
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A régió országai közül Csehország és Szlovákia az elmúlt években is gyakran válasz-
totta eszközül az intervenciót az árfolyam felértékelődésének lassítása, illetve megféke-
zése érdekében. Lengyelország az 1990-es évek elejétől kezdve folyamatosan alakította 
át az árfolyamrendszerét, fokozatosan a rugalmasabb rendszerek felé haladva (2000 áp-
rilisától alkalmaz szabad lebegtetést), miközben egyre kisebb intenzitással interveniált, 
1999-től kezdve pedig egyáltalán nem. 

Az intervenció megvalósítási módjai 

A jegybankok előtt számos megvalósítási mód kínálkozik, hogy az intervencióval sikere-
sen érjék el a kívánt hatást. A következőkben röviden ismertetjük ezeket, valamint azt, 
hogy melyiket milyen motiváció esetén szokták alkalmazni. 

Monetáris politikai szempontból a sterilizált és nem sterilizált intervenció között talál-
juk a legélesebb különbséget. A sterilizált (vagy tiszta) intervenció esetében az interven-
ció monetáris bázisra gyakorolt hatását a jegybank nyíltpiaci műveleteken keresztül (ha-
zai pénznemben denominált pénzeszközök - jellemzően állampapírok - eladásával vagy 
vásárlásával) az intervencióval egy időben (vagy minimális késéssel) semlegesíti, sterili-
zálja. Nem sterilizált intervenció során a jegybank anélkül ad el vagy vásárol devizát a 
hazai fizetőeszközzel szemben, hogy a tranzakció likviditási hatását értékpapír-tranzak-
ciókkal kiküszöbölné.11 

A sterilizált és nem sterilizált intervenció közötti különbségtétel. A szakirodalomban a sterili-
zált és nem sterilizált intervenció közötti hagyományos különbségtétel alapja, hogy a jegybank 
ellensúlyozza-e értékpapír-tranzakciókkal az intervenció pénzkínálatra gyakorolt hatását. E szerint 
a megközelítés szerint a nem sterilizált intervenció közvetlenül hat a hazai pénzkínálatra is, így a 
hatása tulajdonképpen hasonló a monetáris politika hatásmechanizmusához, amely a monetáris 
bázis alakításán keresztül befolyásolja a szélesebb monetáris aggregátumokat, a kamatokat, a reál-
gazdasági döntéseket és végső soron az árfolyamot is. Azaz az intervenció sterilizálatlan része 
valójában megfeleltethető egy monetáris politikai lépésnek, ezért a nem sterilizált intervenció árfo-
lyamra gyakorolt hatásának mértéke elsősorban a pénzkínálat és az árfolyam kapcsolatának szo-
rosságával van összefüggésben. 

Az újabb megközelítések azonban visszautasítják a mennyiségi szemléletet, mivel szerintük a 
rövid kamatok fontosabb szerepet töltenek be a monetáris politika hatásmechanizmusában, mint a 
pénzmennyiség változása. Ezek szerint a monetáris politika eszközének a rövid kamat alakításának 
kell lennie (.Alvarez és szerzőtársai [2001]). Mind a pénzkereslet, mind a pénzkínálat (például az 
autonóm tényezők miatt) egyébként is változhat napról napra anélkül, hogy ennek hatása lenne a 
rövid kamatokra. A jegybank nem csak a likviditás alakításán keresztül, hanem közvetlenül is 
képes meghatározni a rövid kamatok szintjét. Tehát a kamatok által befolyásolt monetáris körül-
mények változatlansága nem feltétlenül kívánja meg a hagyományos értelemben vett - értékpapír-
tranzakciókon keresztül történő - sterilizációt. Mivel a jegybank más eszközeivel képes arra, hogy 
a kívánt szinten vagy sávon belül tartsa a rövid kamatokat, ezért ez monetáris politikai hatását 
tekintve egyenértékű az intervenció sterilizálásával. 

Az intervenció besorolása szempontjából elsősorban azt tartjuk hangsúlyosnak, hogy az inter-
venciós beavatkozás mellett a jegybank hogyan alakítja a rövid kamatokat. Nem elég csak azt 
figyelembe venni, hogy a jegybank nyíltpiaci műveletekkel kiküszöböli-e az intervenció hazai 
pénzállományra gyakorolt hatását. A sterilizációs eszköz szerepét az is betöltheti például, ha a 
jegybank betételfogadással vagy hitelnyújtással lehetővé teszi változatlan kamatszint elérését. Ha-
sonlóképpen, az irányadó eszköz elérhetőségének korlátozása az elérhető kamatszint befolyásolá-
sán keresztül ahhoz vezet, hogy az intervenció lényegében nem sterilizált lesz. Amennyiben a 

11 A valóságban nagyon gyakran elég nehézkes a sterilizált és nem sterilizált intervenció közötti különb-
ségtétel, mivel a jegybankok sokszor nem azonnal és automatikusan kompenzálják az intervenció hatását. 
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jegybank az intervenciót kamatlépéssel is támogatja, azt egyfajta „részleges" sterilizációnak te-
kinthetjük. 

Az elemzés során a továbbiakban megtartjuk a szakirodalomban használt „sterilizált" és „nem 
sterilizált" kifejezést, de az előzők alapján a kétfajta intervenció megkülönböztetése nem történhet 
mechanikusan. 

Egy jegybank nemcsak egyoldalúan avatkozhat a devizapiaci folyamatokba, hanem 
előfordulhat, hogy több jegybank összehangolja intervenciós tevékenységét. Egy jegy-
bank egyoldalú intervenciója esetén előfordulhat, hogy egy másik jegybank monetáris 
politikai lépése mérsékli, vagy éppen ellensúlyozza az adott jegybank intervenciójának 
hatását. Az intervenció koordinálásával csökkenteni lehet az esélyét, hogy egymásnak 
ellentmondó jegybanki lépésekkel szembesüljön a piac. Azon túl, hogy piac hitelesebb-
nek ítélheti meg több jegybank összehangolt tevékenységét, a koordinált intervenció nö-
veli a jegybankok mozgásterét is.12 

A jegybank folytathat nyílt vagy csendes intervenciót, attól függően, hogy bejelenti-e 
(elismeri-e) a devizapiaci beavatkozást. Az adott helyzettől függően bármelyik lehet ha-
tékony. A nyílt beavatkozás melletti érvként említhetjük, hogy transzparens, erős, egyér-
telmű jelzés lehet a piac számára, van „bejelentési hatása", viszont bizonyos esetekben a 
körülmények kimondottan a csendes intervenció mellett szólnak (Dominguez-Frankel 
[ 1993a]). Amennyiben az intervencióról külső döntés születik (például a kormány részé-
ről, politikai megfontolásból stb.) és azt a jegybank nem tartja konzisztensnek az aktuális 
monetáris vagy fiskális politikával, akkor csendes intervenció kivitelezése a megfelelő 
lépés. Szintén nem érdemes kockáztatni a hitelességet egy esetleges sikertelen nyílt inter-
vencióval abban az esetben, ha a jegybank bizonytalan a piaci folyamatokat és az inter-
venció sikerét illetően. Előfordulhat az is, hogy a jegybank nem árfolyam-politikai meg-
fontolások alapján interveniál, hanem például a devizatartalékok alakítása érdekében. A 
célok szétválasztására léteznek transzparens intézményi megoldások is (bejelentés, kom-
munikáció, az intervenciós szabály meghatározása), ennek ellenére fennáll a lehetősége 
annak, hogy esetenként a piac nehezen képes szétválasztani ezeket a tevékenységeket. 
Ilyen esetben a csendes intervencióval elkerülhető, hogy a jegybank a piac számára zava-
ró jelzéseket küldjön. 

A (széles) sávos árfolyamrendszert működtető országok jegybankjai számára előnyös 
lehet, ha a sávon belül csendes intervenciót folytatnak annak érdekében, hogy megelőz-
zék az árfolyam sávszél közelébe kerülését (Enoch [1998]). A sávszél közelében ugyanis 
rendkívül gyorsan épülhetnek fel olyan spekulatív pozíciók, amelyekkel a sáv feladását 
próbálják meg kikényszeríteni a piaci szereplők. Spekulatív támadás esetén a jegybank 
csak jóval nagyobb mértékű intervencióval tudja a kívánt irányba terelni az árfolyamot, 
de az is előfordulhat, hogy nem tudja kivédeni a támadást, a sáv feladására kényszerül, 
ami jelentős mértékű hitelességvesztést okoz. A spekulánsok jelenléte már önmagában is 
érv lehet a csendes intervenció mellett, ha a jegybank nem akarja kockáztatni,' hogy a 
tevékenységét ellene használják fel. 

Az intervencióról szóló döntés alapulhat előre meghatározott szabályokon vagy lehet 
diszkrecionális. Bár a hüvelykujj szabályok alkalmazása jelentősen megkönnyíti a döntés-
hozatalt, és növeli az intervenció átláthatóságát, bizonyos mértékig mindenképpen teret 
kell engedni az egyedi döntéshozatalnak is. A szabály alapú intervenció bizonyos körül-
mények között rövid ideig megfelelő lehet, de ellene szól, hogy 1. az intervenciós sza-

12 Koordinált intervenció esetén például a hazai deviza erősödését változatlan hazai kamatpolitikával és a 
koordinációban részt vevő másik jegybank monetáris lazításával is el lehet érni. Egyoldalú intervenció 
esetén a hazai devizavásárlás a hazai kamatpolitika szigorításával egyenértékű. 
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bály konfliktusba kerülhet más - például az inflációs célkövetéses rezsim logikájából 
következő - szabályokkal; 2. a piaci szereplők a szabályokat kiismerve jegybank elleni 
kereskedésükkel veszteséget okozhatnak a jegybanknak; 3. nincsen olyan modell, amely-
nek alapján meg lehetne határozni egy egyöntetűen elfogadott optimális szabályt. A diszk-
recionális beavatkozás lehetősége nagyobb mozgásteret enged a jegybank számára, hogy 
rugalmasan igazodjon az aktuális körülményekhez, vagy akár taktikai lépéseket tegyen. 

A jegybanki intervencióra sor kerülhet akár az azonnali (spot), akár a határidős (forward) 
devizapiacon, de találhatunk példát bonyolultabb pénzügyi termékek - csere- (swap-) és 
opciós ügyletek - használatára is. Mivel a jegybank jellemzően az azonnali árfolyamra 
kíván hatni, ezért általában az azonnali piacon javasolt ügyleteket kötnie. Az azonnali 
piaci intervenció közvetlenül hat az árfolyamra, míg a határidős ügyleteken keresztül 
zajló intervenció közvetve, az azonnali és a határidős piac közötti transzmissziós mecha-
nizmuson (fedezett kamatparitás) vagy a várakozásokon (fedezetlen kamatparitás) ke-
resztül. A határidős ügyletnek akkor van hatása az azonnali árfolyamra, amennyiben a 
jegybank partnere az azonnali piacon nyomban olyan ügyleteket köt, amivel ellensúlyoz-
za a határidős tranzakció miatt keletkezett fedezetlen pozícióját. A határidős piac haszná-
latát az indokolhatja, ha a jegybank késleltetni kívánja az intervenció hatását, adott pilla-
natban nem akarja a likviditást és a rövid kamatcélt befolyásolni, vagy „el akarja rejteni 
a piac elől" az intervenciót. 

Megszokott körülmények között elsősorban a hazai piacon célszerű intervenciót foly-
tatni, mivel 1. a legtöbb országban a kereskedés legnagyobb hányada ezen zajlik; 2. a 
jegybanknak itt nagyobb rálátása van a piacra, jobban informált, mint a külföldi piaco-
kon. Egyes esetekben azonban hasznosabb lehet, ha a jegybank a külföldi piacokat veszi 
igénybe az intervencióhoz. Ilyen eset lehet, 1. ha csendes intervenciót kíván folytatni, és 
azt a külföldi piacon könnyebb megvalósítani; 2. ha az árfolyamra irányuló nyomás a 
külföldi piacon jelentkezik; 3. illetve ha a hazai piac nyitvatartási idején kívül következik 
be a nemkívánatos árfolyammozgás, és akkor kell beavatkozni.13 A jegybank ilyenkor 
megbíz egy ügynököt (egy külföldi jegybankot, hazai vagy külföldi kereskedelmi bankot 
stb.), hogy járjon el a nevében az intervenciós ügyletben. 

A hatásmechanizmus csatornái 

Az intervenció azáltal képes hatást gyakorolni az árfolyamra, hogy befolyásolhatja az 
aktuális fundamentumokat, a jövőbeli fundamentumokkal kapcsolatos várakozásokat, és 
a fundamentumokkal össze nem függő várakozásokat. A szakirodalom alapján többféle 
lehetséges módot különböztethetünk meg, ahogy a hatásmechanizmus végbemehet. El-
méletben bármelyik módon megvalósított intervenciónak lehet tartós hatása az árfolyam-
ra, viszont a különböző típusú intervenciók hatása eltérő mértékben érvényesülhet az 
egyes csatornákon keresztül. 

A monetáris csatorna. Az intervenció akkor képes a monetáris csatornán keresztül 
hatni, ha a devizapiaci tranzakció nincs - vagy csak részben van - sterilizálva. Az inter-
venció ebben az esetben megváltoztatja az érintett ország pénzkínálatát: vásárláskor szű-
kíti, eladáskor bővíti az adott deviza kínálatát. A klasszikus pénzelmélet szerint a külön-
böző országok relatív pénznövekedési üteme - az adott országok árszínvonalán és a 
vásárlóerő-paritáson keresztül - jelentős mértékben hat a nominális árfolyam alakulásá-

13 Piaci szereplők szerint 2004 júliusában a szlovák jegybank a szlovákiai munkaszüneti napot kihasznál-
va a külföldi piacon interveniált, hogy megakadályozza a korona túlzott erősödését. 
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ra. E szerint a jegybank devizavásárlása nyomán nő a hazai pénzkínálat, ami a hazai 
árszínvonal emelkedését okozza, aminek következménye az árfolyam leértékelődése lesz. 

Bár az elméleti különbségtétel a sterilizált és nem sterilizált intervenció között mennyi-
ségi szemléleten alapul, mivel a pénzkereslet és pénzkínálat az autonóm tényezők miatt 
egyébként is változhat napról napra, a monetáris csatorna működése szempontjából a 
gyakorlatban elsősorban az a fontos, hogy a likviditás változása befolyásolja-e a releváns 
rövid kamatokat. 

A portfolió-egyensúlyi csatorna. Ha a sterilizáció miatt az intervenció monetáris hatása 
nem képes érvényesülni, a portfolió-egyensúlyi csatorna abban az esetben is működhet, 
mivel a sterilizációs tranzakciók következtében megváltozik az egyik devizában denomi-
nált értékpapírok relatív kínálata a másik devizában denominált értékpapírokhoz képest. 
Az értékpapírok tökéletlen helyettesíthetősége14 esetén a sterilizációs műveletek a befek-
tetők portfólióátrendezését váltják ki. Egy adott devizában denominált új, nagyobb köt-
vényállomány tartásáért a befektetők kompenzációt várnak a kockázati prémiumban, ami 
a hozamok emelkedésén, illetve az árfolyam leértékelődésén keresztül valósulhat meg, 

A várakozások csatornája. Mind a sterilizált, mind a nem sterilizált intervenció eseté-
ben hatékony lehet a várakozások csatornája, amely az aszimmetrikus információk piaci 
jelenlétén alapszik. A csatorna akkor működik, ha az intervenciót a várható monetáris 
politika irányának jelzéseként érzékeli a piac (Mussa [1981]). Tökéletes informáltság 
hiányában feltételezhetjük, hogy a jegybank információs többlettel rendelkezik a piaci 
szereplőkhöz képest, ami jelentkezhet akár pontosabb makrogazdasági előrejelzések, akár 
a monetáris politika jövőbeli irányára vonatkozó belső információk formájában. Amíg a 
jegybanknak pontosabb rálátása van a gazdasági folyamatokra, a fundamentumok alaku-
lására, a várható monetáris politikai döntésekre, addig képes a piac számára új informá-
ciókat közvetíteni, ami történhet devizapiaci intervenció formájában is. 

A devizapiacokat erősen hatékonynak tekinthetjük az információfeldolgozásban, hi-
szen a devizapiaci kereskedők igyekeznek minden információt felhasználni jegyzéseik-
ben, ami a várható tendenciákra vonatkozik. A jegybank az intervenció segítségével 
megpróbál új információt közölni, vagy a piac által figyelmen kívül hagyott, esetleg 
rosszul értelmezett információra felhívni a figyelmet, vagyis jelzést próbál adni a piac 
számára. Az új információ megváltoztatja a várakozásokat, ami az erősen hatékony pia-
con azonnali elmozdulást indukál az árfolyamjegyzésekben. 

A mikrostruktúra-csatorna. Az utóbbi években az árfolyamok mikrostruktúra-elméle-
te alapján felmerült a lehetősége egy újabb csatornának, amelyen keresztül az interven-
ció képes hatni az árfolyamra. A mikrostruktúra-megközelítés az order floxv árfolyam-
ra gyakorolt hatásának vizsgálatára helyezi a hangsúlyt. Az order flow az eladók, illet-
ve a vevők által kezdeményezett devizapiaci tranzakciók egyenlege, amely így az adott 
devizára nehezedő eladási, illetve vásárlási nyomás mérőszáma lehet (Lyons [2001], 
Evans-Lyons [2002]). Ezekben a modellekben az árfolyamváltozás legfontosabb meg-
határozó tényezője az order flow. A jegybank - mint piaci szereplő - keresletével és 
kínálatával a devizapiaci tranzakciók egyenlegének alakításán keresztül képes az inter-
vencióval hatni az árfolyamra. Az új csatorna jelentőségét mutatja a jegybanki interven-
ciót a mikrostruktúra oldaláról vizsgáló elemzések gyorsan bővülő száma is (.Dominguez 

14 A csatorna a portfolió-egyensúlyi modell keretei között működhet, amelynek két fontos feltételezése: 1. 
a befektetők portfoliójukban hazai és külföldi pénznemben denominált eszközöket is tartanak, 2. ezek a 
pénzeszközök nem tökéletesen helyettesítik egymást. 
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[1999], Evans-Lyons [2001], Payne-Vitale [2003],D'Souza [2002], Pasquariello [2002], 
Scalia [2004a]). 

A hagyományos modellekkel ellentétben a mikrostruktúra-megközelítésben az infor-
mációs aszimmetria és az információaggregálási folyamat is döntő szerepet kap a mecha-
nizmusban, aminek következtében a jegybank képes lehet a többi devizapiaci szereplő 
tranzakcióit, tevékenységét befolyásolni, koordinálni. Az úgynevezett koordinációs csa-
torna lehetőségét veti fel Hung [1997], Beattie-Fillion [1999], Sarno-Taylor [2001], de 
implicit módon már szerepel Dominguez-Frankel [1993ö] elemzésében is. 

Az intervenció koordinációs szerepe főként a technikai elemzők piaci jelenlétére és 
piac koordináló képességének tökéletlenségére vezethető vissza. A jegybank - bizonyos 
mértékig - ismeri a technikai elemzők reakciófüggvényét (például ha az árfolyam elkezd 
követni egy trendet, amit akár a technikai indikátorok széles körű használata is előidéz-
het, akkor a devizapiaci kereskedőknek célszerű meglovagolni ezt a trendet). A reakció-
függvény ismeretét kihasználva, a jegybank képes lehet a keresleti-kínálati viszonyok 
megváltoztatására az elemzők által követett technikai indikátorok befolyásolásával,15 amivel 
a kívánt hatást gyakorolhatja az árfolyam szintjére vagy volatilitására (például megelőz-
heti spekulatív buborékok kialakulását). 

Mivel a mikrostruktúra-elmélet alapján az intervenció piaci forgalomhoz viszonyított 
mértéke is döntő tényező lehet, ezért az intervenció a devizapiaci likviditás szabályozásá-
val is képes hatni az árfolyamra (Canales-Kriljenko és szerzőtársai [2003], Disyatat-
Galati [2005]). A likviditási csatornán keresztül az intervenciónak elsősorban az árfo-
lyam volatilitására van közvetlen hatása, nem a szintjére. A piac kiszáradása, illetve 
nagyfokú piaci bizonytalanság esetén előnyös lehet, ha a jegybank az intervencióval 
többletlikviditást biztosít a piac számára. Ha rövid időn belül a piaci forgalomhoz képest 
nagy összegű intervencióra kerül sor, akkor az árfolyam rövid ideig tartó elmozdulásán 
túl az árfolyam volatilitása is változhat. A megnövekedett likviditás csökkenheti az ár-
jegyzők kockázatát, és arra ösztönözheti a forgalmazókat, hogy további likviditást en-
gedjenek a piacra. A beindult folyamat hatására szűkülhetnek a szpredek, csökkenhet a 
volatilitás, és az árfolyam-alakulás sokkal nyugodtabban megy végbe, mint az interven-
ció nélkül történt volna (Beattie-Fillion [1999]). 

Különbségek a feltörekvő országok intézményi kereteiben 
és intervenciós csatornáiban 

Intervenciós politikájuk kialakításakor a feltörekvő országoknak nemcsak a fejlett orszá-
gok korábbi tapasztalatait, hanem az országra jellemző speciális intézményi jellegzetes-
ségeket is figyelembe kell venniük, azok ugyanis számottevő különbséghez vezethetnek 
az intervenció hatásosságában. Az árfolyamrezsim, a devizapiac fejlettsége és mélysége, 
a korábbi monetáris politikai lépések, a devizapiaci korlátozások különbségei befolyásol-
ják az intervenció árfolyamra gyakorolt hatását.16 

Szemben a fejlett országok intervenciós gyakorlatával, a feltörekvő országokban gyakran 
előfordul, hogy a jegybank nem sterilizálja automatikusan és teljes egészében az inter-
vencióját, így annak monetáris hatása is érvényesülhet (2. táblázat). Ez annak is betud-
ható, hogy változatos monetáris keretrendszerben működnek, nem feltétlenül a rövid 
távú kamatlábakra vonatkozik a céljuk, és ez valamennyi teret enged a nem sterilizált 

15 Az intervencióval például elősegítheti vagy éppen megakadályozhatja az egyes technikai szintek áttörését. 
16 A feltörekvő országok intézményi sajátosságairól részletes leírást ad Canales-Kriljenko [2003], amely-

nek a korábban említett, az IMF tagországok körében végzett felmérés szolgált alapjául. 
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intervenciónak is. Emellett fejletlen pénzpiacok esetében likviditáskezelési szempontból 
a nem sterilizált intervenció hatékonyabb lehet, mint más pénzpiaci műveletek. A sterili-
záció optimális mértéke főként a monetáris rezsimtől, a követett jegybanki céloktól, a 
gazdaságot ért sokk természetétől függ. Nem meglepő módon főként a merevebb árfo-
lyamrendszerrel működő országok azok, amelyek ritkábban sterilizálnak. 

2. táblázat 
A jegybanki intervenció sterilizálása a feltörekvő piacokon 

(a válaszadók százalékában) 

Árfolyamrendszer Soha Időnként Mindig 

Valutatanács 100 0 0 
Rögzített árfolyam egy devizával szemben 20 40 40 
Rögzített árfolyam kosárral szemben 33 67 0 
Csúszó leértékelés 0 100 0 
Sávos árfolyamrendszer 0 60 40 
Irányított lebegtetés, előre bejelentett árfolyampálya nélkül 0 69 31 
Szabad lebegtetés 0 60 40 
Teljes felmérés 8 61 31 
Válaszadók száma 38 38 38 

Forrás: IMF; Canales-Kriljenko [2003] 33-35. o. 

Elméletben az intervenció mértéke fontos tényező lehet a hatékonyság szempontjából, 
így az intervenció hatásossága elleni érvként gyakran említik, hogy a fő devizák piacán 
az intervenció csak elenyésző hányadát teszi ki a forgalomnak. Még a viszonylag aktívan 
interveniáló japán jegybank intervenciója sem érte el a devizapiaci forgalom 0,2 százalé-
kát 2000-ben.17 Ezzel ellentétben a feltörekvő országok devizapiacának sajátossága, hogy 
a jegybanki intervenció mértéke jelentős lehet a devizapiac forgalmához, a pénzkínálat-
hoz vagy a hazai kötvényállományhoz képest (3. táblázat). 

Ezekben az országokban a jegybank azért lehet a devizapiac fontos szereplője, mert 
gyakran a kormány és az állami vállalatok számára is a jegybank végzi a devizapiaci 
tranzakciókat, emellett a különböző típusú devizafinanszírozás átváltása is a jegybankon 
keresztül valósul meg. A jegybank relatív devizapiaci súlyát növelhetik egyes devizapia-
ci korlátozások és monetáris szabályozások, akár azáltal, hogy csökkentik a devizapiac 
méretét, akár úgy, hogy a jegybanknál koncentrálják a devizakínálat nagy részét. 

Az előzők alapján a főbb devizák piacán a portfolió-egyensúlyi csatorna szerepe vi-
szonylag kisebb lehet, hiszen az intervenció mértéke az adott deviza teljes forgalmához 
képest csekély, továbbá a különböző pénznemben denominált értékpapírok helyettesíthe-
tőségi foka viszonylag magas (Dominguez-Frankel [1993b]). Ezzel szemben a feltörekvő 
piacokon egyrészt valószínűbb, hogy a jegybank a piaci forgalomhoz képest is jelentős 
mennyiségű tranzakciót képes végrehajtani, másrészt a hazai pénznemben denominált 
értékpapírok kockázati prémiuma jellemzően magasabb, így kevésbé helyettesíthetők a 
különböző devizában denominált értékpapírok. E különbségek következtében a portfolió-
egyensúlyi csatorna fontosabb szerepet tölthet be a feltörekvő országokban, mint a fejlett 
országok esetében (Galati-Melick [2002]). 

A várakozási csatorna hatékonyságának megítélése a feltörekvő piacokon összetettebb 
kérdés. Egyrészt az intervenció jelzésértékét csökkentheti, hogy ezekben az országokban 

17 Bár napi szinten természetesen előfordulhat lényegesen magasabb arány is. Forrás: BIS. 
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3. táblázat 
Jegybanki intervenció mértéke a feltörekvő országokban 

(százalék) 

Ország 

Jegybanki intervenció a 

bankközi bankok és ügyfelek 
közötti 

bankközi és bankok és 
ügyfelek közötti 

devizapiaci forgalom arányában 

1. ország 5153,4 0,1 0,1 
2. ország 1351,7 239 203,1 
3. ország 161,8 0 0 
4. ország 160,2 3,1 3 
5. ország 138,4 25,7 21,7 
6. ország 118,1 0 0 
7. ország 90,2 9,6 8,7 
8. ország 59,3 0 0 
9. ország 36,5 7,3 6,1 

10. ország 32,4 15,9 10,7 
11. ország 4,6 3,9 2,1 
12. ország 3 19 2,6 
13. ország 1 0 0 
14. ország 0 0 0 
15. ország - 7,4 0 
16. ország - 68,1 0 
17. ország - '5,5 ' 0 
Bank of Japan 0,2 0,9 0,1 

Forrás: IMF; Canales-Kriljenko [2003] 36. o., az országok nevét adatvédelmi okokból nem közölték. 

a jegybank jellemzően rövidebb ideje működik az adott monetáris politikai keretrend-
szerben, ezért kevesebb lehetősége volt a hitelesség megszerzésére, illetve megerősítésé-
re. Mivel a kezdeti időszakban a piacnak még kevés a tapasztalata arról, hogy a jegybank 
hajlandó-e a kívánt cél elérése érdekében további lépésekkel támogatni az intervenciót -
azaz a jegybank intervención keresztül közvetített jelzései konzisztensek-e a későbbi in-
tervenciós lépésekkel, illetve a monetáris politika jövőbeli irányával - , ezért a piac szá-
mára közvetített monetáris politikai jelzéseknek kisebb hatása van a várakozásokra.18 

Másrészről a várakozási csatorna mellett szól, hogy valószínűleg a feltörekvő orszá-
gokban a jegybanknak nagyobb az információs előnye a piaci szereplőkkel szemben, 
mint a fejlett piacokon. A jegybank információs előnye származhat abból, hogy nyilván-
valóan pontosabban ismeri a monetáris és árfolyam-politika várható irányát, a kívánatos-
nak tartott árfolyamszintet, mint a piaci szereplők, akik ráadásul kisebb elemzői teljesít-
ményre képesek. A jegybank által küldött jelzések hatásossága mellett (Tapia-Tokman 
[2004]) és ellene (Domac-Mendoza [2004]) is találunk tapasztalatokat. 

A belső információkon túl a piaci szereplők - esetenként meglehetősen részletes -
devizapiaci jelentési kötelezettsége lehetővé teszi a jegybank számára, hogy pontosabb 
információkhoz jusson az egyes szereplők nyitott pozíciójáról, aktuális likviditási hely-

18 Természetesen előfordulhat, hogy egy monetáris politikai rezsimváltás véghezvitelét, illetve az új rend-
szer működtetését olyan határozottan és sikeresen valósította meg a jegybank, hogy rövid idő alatt is képes 
volt megfelelő hitelességre szert tenni. 
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zetéről, a devizapiaci tranzakciók egyenlegének (order flow) alakulásáról. így arról is 
korábban értesül a jegybank, ha megváltoznak a piaci szereplők várakozásai. A feltörek-
vő országok devizapiacai a fejlett országokhoz képest jellemzően szegmentáltabbak, ke-
vésbé fejlettek, és gyakrabban előfordul, hogy kicsi a likviditásuk, ezáltal az információ 
beépülése az árakba lassabban megy végbe, vagyis a jegybank lényegesen pontosabb 
képpel rendelkezik a devizapiaci folyamatok összességéről, jobban képes előre jelezni a 
piac mozgását, mint a többi piaci szereplő. Ez az információs előny lehetővé teszi, hogy 
a jegybank - ismerve az aggregált és részletezett piaci adatokat is - az intervenció időzí-
tésével és a megvalósítás módjával növelje az intervenció hatékonyságát. Ezáltal valószí-
nű, hogy a mikrostruktúra-csatorna hatékonyabban működik ezen országok esetében, és 
a jegybank ezen a csatornán keresztül nagyobb befolyást képes gyakorolni az árfolyamra 
(.Disyatat-Galati [2005]). 

Az intervenció hatékonyságának megítélése 

A hatásosság vizsgálatakor felmerülő módszertani és más problémák 

Amint a következőkben látni fogjuk, az intervenció hatásosságának megítélését illetően 
meglehetősen ellentmondásos következtetésekkel találkozhatunk a szakirodalomban. Az 
empirikus elemzések egy része különböző időszakok jegybanki intervencióinak ered-
ménytelenségét mutatja be, míg mások az eredményességre hoznak példákat. A tapaszta-
latok és következtetések változatossága több tényezőre vezethető vissza. 

Általános problémaként említhető, hogy a statisztikai eredmények ismeretében sem 
egyértelmű, melyik intervenció tekinthető sikeresnek, ennélfogva a hatékonyság megíté-
lése tartalmazhat szubjektív elemeket. A hatékonyság méréséhez először pontosan tisz-
tázni kell(ene), hogy a jegybank: 

- milyen cél érdekében interveniált: az árfolyam szintjére kívánt-e hatni (ha igen, 
milyen módon mért szintre: nominál, reál, nomináleffektív vagy reáleffektív), a 
volatilitására vagy esetleg más célt szolgált a beavatkozás; 

- milyen mértékű hatást kívánt elérni (százalékos vagy abszolút változás, szint elérése 
stb.); 

- milyen időtávon kívánta az adott célt elérni. 
Ezek után hipotézisvizsgálattal lehetne vizsgálni az intervenció sikerét, azonban a cél 

számszerűsítésére gyakran nincs mód. Az elemzések gyakran csak azt vizsgálják, hogy 
volt-e szignifikáns hatása az intervenciónak, ami nem feltétlenül egyenlő a sikerességgel. 

Jellemző kritika a hatékonyság ellen, hogy ha követi is az intervenciót a megfelelő 
irányú árfolyammozgás, nem biztos, hogy azt az intervenció váltotta ki. Mivel nem 
tudjuk, mi történt volna az intervenció nélkül, ezért megfelelő viszonyítási alap hiányá-
ban az eredményt nehezebb értékelni. A jegybank nem minden esetben közli az interven-
ció célját, így az is előfordulhat, hogy már a pontos cél meghatározása is nehézségekbe 
ütközik. Az elemzések egyik gyengesége éppen az, hogy a jegybank célfüggvényét állan-
dónak tekintik a vizsgált időszakban. Ugyanakkor a jegybank céljának pontos ismereté-
ben is nehéz értékelni a statisztikailag szignifikáns, viszont közgazdasági értelemben 
elhanyagolható eredményeket. 

Az intervenciós modellek felépítésekor a legnagyobb nehézség az árfolyam és az inter-
venció szimultán meghatározódásának kezelése. A feltétezések szerint az intervenció hat 
az árfolyamra, viszont az intervenció alkalmazásáról és mértékéről szóló döntést befo-
lyásolja az árfolyam mozgása. Mivel az intervenció nem független az árfolyamváltozás-
tól, a magyarázó változó endogén lesz a modellben. A szimultaneitás problémáját külön-
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böző módszerekkel (instrumentális változók, késleltetett értékek használata) igyekeznek 
kiküszöbölni. A szimultaneitás eltérő kezelése is jelentős különbségeket okozhat az ered-
ményekben. 

Különösen a korai elemzések időszakában a legtöbb ország esetében problémaként 
merült fel a szükséges adatok hiánya. Ennek oka, hogy az 1970-1980-as években a 
jegybankok gyakorta nem közöltek még adatokat az intervenció mértékéről, s emellett az 
árfolyam-várakozásokról sem nagyon voltak elérhető információk. A modellekben leg-
gyakrabban a devizatartalékok változását használták fel helyettesítő változóként az inter-
venció helyettesítésére. Ez azonban könnyen torzításhoz vezethetett, a devizatartalékok 
változásában ugyanis nemcsak a jegybanki intervenció jelenik meg, hanem más tételek 
hatása is (például kamatjövedelmek). 

Az ebből fakadó problémát az sem oldja meg, ha a jegybank közli ugyan az interven-
ciós adatokat, de csak aggregált - például havi - szinten. A havi árfolyammozgásban az 
intervenció mellett más tényezők hatása is tükröződhet, amelyeket nehéz elkülöníteni. 
Sőt, havi adatok esetén különösen nem szabad elfeledkezni az említett szimultán hatás-
ról, azaz amennyiben az intervenció hat az árfolyamra, az árfolyam változása visszahat a 
hónap hátralévő részében végrehajtott intervencióra. 

A felsorolt nehézségeket - amelyek a fejlett országok esetében is felmerülnek - a 
feltörekvő országok esetében még az is súlyosbítja, hogy az árfolyamrezsim vagy a mo-
netáris politika keretrendszerének változása miatt viszonylag gyakran fordul elő az adat-
sorokban strukturális törés, emiatt lényegesen nehezebb kontrollálni a jegybanki reakció-
függvény és hitelesség változását. 

Bizonyos esetekben az intervenciós lépések egyértelmű kudarca sem feltétlenül az in-
tervenciót mint árfolyam-befolyásolási eszközt minősíti negatívan. Előfordulhat, hogy az 
intervencióval olyan célt próbált meg elérni a jegybank, amely nem konzisztens a funda-
mentumokkal. Amennyiben az intervenció nem fenntartható árfolyampálya megvalósítá-
sára irányul, akkor lehetséges, hogy a kudarc a nem megfelelő monetáris és árfolyam-
politikai mixre vezethető vissza. Az intervenció során a jegybanknak tisztában kell lennie 
azzal, hogy ezzel az eszközzel elsősorban rövid vagy középtávon képes befolyásolni az 
árfolyamot, tartós árfolyamváltozáshoz az intervenciót meg kell támogatni monetáris 
politikai lépésekkel, illetve a meg kell változtatni a fundamentumokat is (Canales-Kriljenko 
és szerzőtársai [2003], Scalia [2004a]). 

Az empirikus elemzések eredményei 

Az intervenciós tanulmányok központi kérdése, hogy hatékony eszköz-e az intervenció 
az árfolyam befolyásolására, és ha igen, akkor ez milyen formában, milyen feltételek 
mellett valósul meg. Vagyis arra keressük a választ, hogy azok az elméleti megfontolá-
sok, amelyek alapján az intervenció hatást gyakorol az árfolyamra, mennyire állják meg 
a helyüket a valóságban. Az elemzéseket alapvetően két nagyobb csoportba lehet beso-
rolni: 

- a korai tanulmányok elsősorban a fejlett, nagy országok jegybankjainak (Fed, Bank 
of Japan, Bundesbank) a nyolcvanas és korai kilencvenes években végzett intervenciós 
tevékenységére helyezik a hangsúlyt; 

- az újabb kutatások főként a feltörekvő, illetve a kis, nyitott országok jegybanki 
intervencióit vizsgálják a kilencvenes évek elejétől egészen napjainkig. 

A két csoport között nemcsak az időszakot, a vizsgált devizapiacok fejlettségét, struk-
túráját, az országok intervenciós gyakorlatát illetően vannak jelentős különbségek, ha-
nem az elemzési keretben (elérhető adatok, háttérmodell) is találhatunk eltéréseket. Ezek 
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befolyásolhatják is az eredményeket, s az egymástól jelentősen eltérő következtetéseket 
legalábbis részben a módszertani különbségekre is vissza lehet vezetni. 

Az elemzésekben alapvetően három jelentősen különböző álláspontra találhatunk pél-
dákat. 1. Egyes vizsgálatok szerint az intervenció nemcsak hogy nem hatékony az árfo-
lyam szintjének befolyásolásában, de még káros is lehet, mert a volatilitást is növelheti 
(.Baillie-Ostenberg [1997], Bonser-Neal-Tanner [1996], Domínguez [1998]). 2. Mások 
amellett érvelnek, hogy intervenció szignifikánsan hat az árfolyam szintjére, emellett 
képes nyugtatni a piacot és csökkenteni a volatilitást (Dominguez-Frankel [1993a], Edi-
son [1993], Sarno-Taylor [2001]). 3. A harmadik álláspont szerint az intervenciónak 
nincsen számottevő hatása sem az árfolyam szintjére, sem a volatilitására (RogoJf[ 1984], 
Guimaraes-Karacadag [2004]). 

Korai tanulmányok. A nyolcvanas években a fejlett országok jegybankjai (leginkább a 
Fed, a Bundesbank és a Bank of Japan) változatos és időnként jelentős mértékű interven-
ciós tevékenységet folytattak a főbb devizák (jen-dollár, márka-dollár) piacain. Az idő-
szak tapasztalatai szerint a sterilizált intervenció is lehet hatékony, és a hatékonyság 
szempontjából főként a várakozási csatornának van kiemelt jelentősége (Humpage [1988], 
Domínguez [1990], Eijffinger-Gruijters [1992]). Ezt mutatja a Dominguez-Frankel [1993a] 
által felállított hatékonysági sorrend is: 

- sterilizált csendes intervenció, 
- az intervenció bejelentésének ténye, 
- bejelentett, nyílt, sterilizált intervenció. " 
Az eredmények alapján a portfólióhatáson keresztül a csendes intervenció is képes 

kismértékű, de szignifikáns hatást gyakorolni az árfolyamra. Nagyobb hatás eléréséhez 
azonban szükséges az intervenció ismerete a piacon. A hír önmagában is befolyásolja a 
jövőbeli árfolyamra vonatkozó várakozásokat, ami visszahat az azonnali árfolyamra is, a 
bejelentett intervenció hatása pedig mind a portfolió-egyensúlyi, mind a várakozási csa-
tornán keresztül hat. 

Bár több példát is találunk arra, hogy a koordinált és a nem intervenciós időszakot 
követő kezdeti intervenció hatékonyabb, mivel erősebb jelzésértéke van a piac számára, 
és így a várakozási csatorna jobban működik, ezek az eredmények nem teljesen meggyő-
zők, a hatás nagyban függ az adott piaci körülményektől (Eijjf inger [1992], Dominguez-
Frankel [1993b], Almekinders-Eijfftnger [1992]). 

A korai elemzések összességében vegyes képet mutatnak az intervenció hatékonyságá-
ról. A sokféle tapasztalatot összegző vélemények, áttekintések szerint a körülmények, az 
adatok elérhetősége és a vizsgálati módszerek nem voltak eléggé kiforrottak ahhoz, hogy 
egyértelmű állást lehessen foglalni az ügyben (Edison [1993]). 

Újabb kutatások. A korai elemzések számára nagy nehézséget jelentett a modellekben 
szereplő adatok (árfolyam-várakozások, intervenciós összeg, napközbeni árfolyamada-
tok) hiánya. Ezt a problémát a későbbiekben valamelyest enyhítette a piaci szereplők 
körében végzett felmérések, körkérdések elterjedése, az intervenciós és a napon belüli 
árfolyamadatok nagyobb elérhetősége, így az 1990-es évektől kezdődően a kutatások 
lényegesen eltérő alapfeltételek mellett folytak, mint korábban. Ennek ellenére az azóta 
eltelt időszakban sem egyszerűsödött túlságosan a helyzet a végkövetkeztetést illetően, 
továbbra is találkozhatunk mindegyik megközelítést igazoló kutatási eredményekkel. 

Sok friss elemzés foglalkozik Ausztrália, egy inflációs célkövetést alkalmazó, kis, 
nyitott ország kilencvenes években folytatott intervenciós tevékenységével. Vegyes ké-
pet mutat Edison és szerzőtársai [2003] vizsgálata, amelyben az ausztrál dollár lebegteté-
sére való áttéréstől kezdődően elemezte a jegybank intervencióját (1983-2001). A külön-
böző részidőszakokra eltérő eredményeket kaptak, értékelésük szerint előfordult kudarc, 
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csak rövid vagy csak hosszú távon sikeres, illetve rövid és hosszú távon egyaránt sikeres 
intervenció is. Kiemelik 1997-2001 közötti időszakot, amikor az ausztrál jegybank inter-
venciójának kettős hatása volt az árfolyam szintjére, mivel sikerült a leértékelődési tren-
det mérsékelnie, de az intervenció nyomán növekedett a volatilitás, vagyis az intervenció 
nagyobb bizonytalanságot idézett elő. Szerintük elsősorban a várakozási csatorna hat, a 
portfolió-egyensúlyi csatorna nem. Összességében nem egyértelmű a siker, főként, mert 
a piacnyugtatás nem volt sikeres, az árfolyamszint befolyásolásának a volatilitás emelke-
dése volt az ára. 

Az előző vizsgálatok megállapításával szemben a Kearns-Rigobon [2003] tanulmány 
szerint az ausztrál jegybank intervenciójának közgazdaságilag is szignifikáns hatása volt 
az árfolyamra. A hatás legnagyobb része még az intervenció kivitelezésének napján je-
lentkezik. A szerzők az egyes csatornák hatását nem tudják elkülöníteni, azonban úgy 
vélik, hogy mivel az értékpapír-állományban történt elmozdulás relatíve kicsi, a portfolió-
egyensúlyi csatorna nem játszik szerepet, valószínűleg a mikrostruktúra- és a várakozási 
csatorna mozgatja az árfolyamot. Kim-Sheen [2002] és Kim és szerzőtársai [2000] szin-
tén pozitívan értékelik az ausztrál jegybank intervenciós tevékenységét, következtetésük: 
az ausztrál jegybank prudens módon interveniált, és jellemzően stabilizáló hatást fejtett 
ki az árfolyamra. 

Az ERM-1 árfolyamrendszerben részt vevő országok intervenciós tevékenységét vizs-
gáló elemzések vegyes eredményeket hoztak.19 Brandner-Grech [2002] vizsgálata alap-
ján, amely az 1992-1993-as válságot követő ötéves időszakot fogja át, az árfolyam sávon 
belüli pozíciója - azaz a középparitástól való távolság - meghatározó tényezője volt az 
érintett jegybankok intervenciós tevékenységének. Ezzel szemben kevésbé voltjellemző, 
hogy a volatilitás megváltozása intervenciót váltott volna ki. Brandner és szerzőtársai 
[2001] ugyanerre az időszakra vonatkoztató következtetése szerint nem jelenthető ki, 
hogy az intervenció konzisztens, szisztematikus és előre meghatározható módon hatott 
volna az árfolyamra. Az intervenció hatékonysága változatos képet mutatott, a hatás 
szignifikanciája erősen függött a módszertantól, a vizsgált devizapártól, valamint a rész-
időszak volatilitásától. 

A mikrostruktúra-elmélet térhódításával egyre gyakoribbá válnak azok az intervenciós 
kutatások, amelyek a két területet összekapcsolják. Az intervenciót a mikrostruktúra-
megközelítés alapján vizsgáló elemzésekben viszonylag széles körben osztott nézet, hogy 
a jegybank devizapiaci tevékenységének van hatása az árfolyam első két momentumára, 
vagyis az árfolyam szintjére és volatilitására (Scalia [2004a], Payne-Vitale [2003], 
Pasquariello [2002], Evans-Lyons [2001], Beattie-Fillion [1999], Chang-Taylor [1998]). 

Domínguez [1999] a G - 3 (Egyesült Államok, Japán és Németország) intervencióinak 
hatékonyságát a mikrostruktúra elemzési eszközeivel is elemezte. A napon belüli adatok 
felhasználásával kapott eredmények azt mutatták, hogy a jegybanki intervenciót a funda-
mentumokra vonatkozó belső információként értelmezi a piac, az intervenció bejelentése 
(vagy kiderülése) a devizapiaci kereskedők pozíciójának átrendezését eredményezi. A 
Fed, a Bank of Japan és a Bundesbank intervenciói is szignifikáns hatást gyakoroltak a 
napon belüli jen/dollár, illetve a márka/dollár hozamokra és volatilitásra. Az intervenció 
hatékonysága jelentősen függ az időzítésétől és a devizapiac állapotától. Nagyobb hatást 
tudott kimutatni azokban a periódusokban, amikor nagy volumenű volt a kereskedés, 
illetve azokon a napokon, amikor makrogazdasági hír közzététele történt. 

Scalia [2004a], [2004b] a cseh jegybank tevékenységét mikrostruktúra-modellel ele-
mezve arra a következtetésre jutott, hogy a hatás nagymértékben függ a piac állapotától. 

19 Az árfolyamrendszerben részt vevő országok jegybankjai mind a sávszélen, mind a sávon belül folytat-
tak intervenciós tevékenységet. A Basle-Nyborg-egyezmény (1987) után alapvetően a sávon belüli interven-
ció volt a domináns (Brandner és szerzőtársai [2002]). 
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Három állapotot különböztet meg, attól függően, hogy a piac mennyire van tisztában az 
intervencióval (a jegybank jelenlétét a piac tudja, magas, illetve alacsony valószínűséget 
tulajdonít neki). Az intervenció hatása annál nagyobb lehet az árfolyamra, minél na-
gyobb valószínűséggel van tisztában a piac a jegybank jelenlétével. Ennek oka, hogy a 
jegybankot többletinformációval rendelkező szereplőnek tartják, így a kereskedésének 
nagyobb jelentőséget tulajdonítanak. Ha a piac megsejti vagy megtudja a jegybank jelen-
létét, ami számára új információként szolgálhat, akkor az intervenció order flow-n ke-
resztül érvényesülő mikrostruktúra-hatása mellett a várakozási csatorna hatása is érvé-
nyesülhet, növelve az intervenció teljes hatását. Scalia az intervenció hatásának mértékét 
tekintve azonos következtetésekre jutott, mint Domínguez, azaz a korona piacán is akkor 
hat erősebben az intervenció, ha koordináltan, a makrogazdasági hír bejelentése után 
vagy sűrű kereskedés közepette végzi a jegybank. 

A hatás beépülésének gyorsasága és tartóssága. Az intervenció hatékonyságának meg-
ítélésénél mindenképpen fontos szempont, hogy milyen gyorsan mutatkozik meg az árfo-
lyamban a kívánt hatás, illetve mennyire bizonyul tartósnak. Az újabb elemzésekben 
napon belüli adatok használatával ennek a vizsgálatára is lehetőség nyílott. Az interven-
ció hatásmechanizmusának gyorsaságával is foglalkozó elemzések zöme azt mutatja, hogy 
mind a portfolió-egyensúlyi, mind a várakozási csatorna - amennyiben működnek -
nagyon gyorsan közvetíti az intervenció hatását. 

Scalia [2004a] korábban említett tanulmánya szerint a jegybanki beavatkozás az order 
flow-n keresztül egy óra leforgása alatt szignifikáns befolyást gyakorol az árfolyamra, 
amely hatásnak átlagosan 80 százaléka (74 és 89 százalék között, a piac állapotától füg-
gően) tartósnak bizonyult. Kismértékben módosított modellje (az order flow euró-dollár 
keresztárfolyamra gyakorolt hatását is figyelembe véve) ugyanezt ez eredmény hozza: az 
egy órán belül bekövetkezett hatás 85 százaléka tartós marad (Scalia [2004b]). 

Előfordulhat, hogy a hatékony piacon már az intervenció bejelentése előtt kiderül a 
piaci szereplők számára, hogy a jegybank belépett a piacra, s ez az információ már a 
közzététel előtt tükröződik az árfolyam-alakulásban. Domínguez [1999] a jen-dollár és a 
márka-dollár piac vizsgálata során kapott eredményei azt mutatják, hogy az érintett jegy-
bankok intervenciós bejelentésének körülbelül kétórás környezetében szignifikánsan 
megváltozik az árfolyam hozama és volatilitása. A szignifikáns hatás jellemzően a 
bejelentés előtt mintegy egy órával kezdődik, és a bejelentést követően további egy 
óráig tart. A legerőteljesebb hatás változó időpontban, akár a bejelentés előtt, akár 
utána jelentkezhet. 

Peiers [1997] szintén azt a következtetést vonja le, hogy az intervenció már a bejelen-
tése előtt körülbelül egy órával kiderül bizonyos szereplők számára, és megjelenik az 
árjegyzésekben. Szerinte az információ három fázisban kerül nyilvánosságra: először a 
vezető árjegyző ismeri fel, aztán a vetélytársai, végül a devizapiac többi szereplője szá-
mára is tudottá válik. Payne-Vitale [2003] a svájci jegybank 1986 és 1995 között végzett 
intervencióját vizsgálta tranzakciós gyakoriságú adatok alapján, s azt tapasztalta, hogy az 
intervenciónak azonnali hatása van az árfolyamszintre és a volatilitásra. Az eredmények 
arra utalnak, hogy az intervenció más információk alapján bizonyos mértékig előre jelez-
hető és kiszámítható, mivel jellemzően még röviddel az intervenció előtt elindul az árfo-
lyam a megfelelő irányba. A hatás akkor erős és tartós, ha a jegybank együtt megy a 
piaccal, vagyis erősíteni akarja a trendet, nem pedig megtörni. 

A felmérések eredményei. Az empirikus elemzések mellett legalább annyira fontos té-
nyező lehet, hogy maguk a jegybankok hogyan látják az intervenció hatékonyságát és 
hatásainak időhorizontját. A Neely [2001] felmérésében részt vevő országok válaszadói 
egyöntetűen úgy ítélték meg, hogy az intervenciónak van valamilyen mértékű hatása az 
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árfolyamra. A többség a hatás viszonylag gyors beépülésében hisz, a válaszadók közel 
40 százaléka néhány percen, valamivel több, mint 20 százaléka néhány órán belülre teszi 
azt az idó'tartamot, amely alatt a teljes hatás megmutatkozik. Egy jelentős kisebbség, 
csaknem 30 százalék gondolja, hogy néhány nap szükséges a transzmisszióhoz, és mind-
össze 10 százalék hisz ennél hosszabb mechanizmusban. 

A BIS szintén végzett felmérést néhány, többségében feltörekvő ország körében arról, 
hogy miként értékelik intervenciójuk hatékonyságát és hatásait az árfolyamra (BIS [2005]).20 

A kérdésre válaszoló 19 jegybank mintegy egynegyede rendszeresen (az üzleti napok 
több mint felén) interveniál, további ötven százaléka kisebb gyakorisággal, de szintén 
folyamodik intervencióhoz (4. táblázat). 

Egyik jegybank sem értékelte úgy, hogy intervenciója soha, vagy csak nagyon ritkán 
lenne hatékony. Főként a piaci zavarok csillapítása érdekében végzett intervenció esetén 
kedvező a kép: a 16 esetből 12 ország úgy értékelte, hogy leggyakrabban elérte célját, 
míg négy találta időnként hatékonynak az intervenciót. Ezzel szemben az árfolyamszint 
befolyásolása miatt kivitelezett intervencióról hat ország gondolta, hogy gyakran, öt pe-
dig, hogy időnként hatékony (5. táblázat). 

Az intervenció hatásmechanizmusát illetően, a legnagyobb támogatást a várakozási 
csatorna kapott: a legtöbb ország gondolta azt, hogy az intervenció a jövőbeli monetáris 
politikára vagy a várható intervenciós tevékenységre vonatkozó várakozások megváltoz-

4. táblázat 
Az intervenció gyakorisága a BIS felmérése szerint 

A jegybanki intervenció gyakorisága 2002 2003 2004 

Rendszeresen (50 százalék felett) 
Üzleti napok 11-50 százaléka között 
Üzleti napok 0 - 1 0 százaléka között 
Soha 
Nincs válasz 
Összesen 

5 
4 
5 
5 
4 

2 3 

6 
3 
5 
5 
4 

2 3 

6 
2 
5 
6 
4 

23 

Forrás: BIS [2005] 83. o. 

5. táblázat 
Az intervenció hatékonyságának megítélése a BIS felmérése szerint 

Intervenciós cél Árfolyamcél követése, adott 
szinten vagy sávon belül tartás Piaci zavarok csillapítása 

Leggyakrabban 
hatékony 

Argentína, Chile, Hongkong , Argentína, Chile, Fülöp-szigetek, 
Malajz ia , Szingapúr, Tha i fö ld India, Indonézia, Kolumbia , 

Korea , Magyarország, Peru , 
Szingapúr, Törökország, Thaiföld 

Időnként hatékony Csehország, Magyarország, Brazília, Csehország, Mexikó, 
Indonézia, Korea, Venezuela Venezuela 

Soha vagy nagyon 
ritkán hatékony 

Forrás: BIS [2005] 85. o. 

20 A felmérésben részt vevó' országok: Argentína, Brazília, Chile, Csehország, Dél-Afrika, Fülöp-szige-
tek, Hongkong, India, Indonézia, Kolumbia, Korea, Lengyelország, Magyarország, Malajzia, Mexikó, Peru, 
Szingapúr, Thaiföld, Törökország, Új-Zéland, Venezuela. 
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6. táblázat 
Az intervenciós csatornák hatékonyságának megítélése a BIS felmérése szerint 

Csatorna 

Várakozási csatorna 

Monetáris Portfolió-
egyensúlyi monetáris 

politikára 
vonatkozóan 

jövőbeli 
intervencióra 
vonatkozóan 

Egyéb 
(például 
mikro-

struktúra) 

Leggyakrabban Brazília, Argentína, Brazília, Brazília, Csehország 
hatékony Csehország, Brazília, Csehország, Magyarország 

Hongkong Fülöp-
szigetek, 

Törökország 

Magyarország, 
Fülöp-szigetek 

India, 
Indonézia, 

Peru, 
Fülöp-szigetek, 

Törökország 
Időnként hatékony Argentína, Csehország, Indonézia, Kolumbia, Korea, 

Indonézia, Magyar- Korea, Csehország, Mexikó 
Kolumbia, ország, Thaiföld Korea, 

Korea, Korea, Thaiföld, 
Magyarország, Peru Venezuela 
Törökország, 

Venezuela 
Soha vagy nagyon Fülöp-szigetek Szingapúr - - -

ritkán hatékony 

Forrás: BIS [2005] 87. o. 

tatásával legtöbbször sikeresen befolyásolja az árfolyamot. Emellett a többség vélemé-
nye szerint a portfolió-egyensúlyi és a monetáris csatorna (amennyiben nincs sterilizáció) 
is hozzájárulhat a hatékonysághoz. Három jegybank az intervenció egyéb hatásainak 
(elsősorban mikrostruktúra) is számottevő jelentőséget tulajdonít (6. táblázat).11 

A hatékonyságra ható tényezők 

A hatékonyság elemzésekor a sikeresség értékelése mellett célszerű külön figyelmet for-
dítani azoknak a tényezőknek a beazonosítására, amelyek a leginkább szerepet játszhat-
tak abban, hogy az intervenció elérte-e célját. Amint korábban láttuk, az intervenció 
hatásmechanizmusa meglehetősen változatos, így számos tényezőtől (az intervenció cél-
jától, a devizapiac állapotától, a jegybank hitelességétől stb.) függ, hogy adott esetben 
melyik kivitelezési mód lehet a legmegfelelőbb. A következőkben a szakirodalom alap-
ján megpróbálunk következtetéseket levonni azzal kapcsolatban, hogy egy jegybanknak 
milyen szempontokat érdemes figyelembe venni, és a különböző esetekben hogyan lehet 
növelni az intervenció hatékonyságát.22 

Intervenciós stratégia. Az intervenciós célokat - egyfajta kategorizálás szerint - két 
nagyobb csoportba oszthatjuk (King [2003]). Stratégiainak értékelhetünk egy intervenci-

21 Nem meglepő, hiszen a cseh jegybank intervencióját több elemzés is mikrostruktúra modell segítségé-
vel vizsgálta. 

22 Az intervenció gyakorlati megvalósításának irányelveiről átfogó leírást ad Canales-Kriljenko és szerző-
társai [2003], King [2003]. 
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ós célt, ha hosszabb távú és viszonylag szorosabb kapcsolatban állhat a monetáris politi-
ka magasabb rendű céljaival. Ilyen lehet, ha a jegybank egy adott szinten (sávban) szeret-
né tartani (vagy oda kívánja terelni) az árfolyamot, például az inflációs célkitűzés elérése 
érdekében. Hasonlóképpen stratégiai cél lehet, ha az intervencióval monetáris politikai 
irányváltást, várható szigorítást vagy lazítást kíván jelezni a jegybank, amitől a várakozá-
sok megváltozását várja. 

Az előzőkkel szemben máskor - bár szintén az árfolyam befolyásolása a célja - az 
intervenció kevésbé szorosan kötődik a monetáris politikai viteléhez, és inkább rövid 
vagy középtávú célokat szolgál, s ilyen szempontból taktikainak mondhatjuk. Ebbe a 
csoportba tartozik a volatilitás csökkentése, technikai szintek védelme vagy erősítése, 
likviditási problémák kezelése stb. Természetesen a két csoport közötti határvonalat nem 
lehet pontosan meghúzni, az adott körülmények is szerepet játszhatnak a besorolásban. 

Sterilizált vagy nem sterilizált intervenció. A nem sterilizált intervenció közvetlenül 
hat a hazai pénzkínálatra is, azaz az intervenció sterilizálatlan része tulajdonképpen meg-
feleltethető egy monetáris politikai lépésnek. A szakirodalomban gyakorlatilag egyönte-
tűen elfogadott az az álláspont, hogy a nem sterilizált intervenció a monetáris csatornán 
keresztül - a monetáris politikához hasonló módon, a pénzkínálat illetve a releváns rövid 
kamatok alakításával - tartósan képes befolyásolni az árfolyamot (Dornbush [1983], 
Dominguez-Frankel [1993a], Edison [1993], Sarno-Taylor [2001]). 

A sterilizált intervenció hatásosságának megítélése ezzel szemben sokkal ellentmondá-
sosabb, így nem véletlen, hogy a szakirodalom zöme is főként ennek a vizsgálatával 
foglalkozik. A sterilizált intervenció hatásának tartóssága már csak azért is érdekesebb 
kérdés, mert szemben a nem sterilizált intervencióval, a sterilizált intervenció olyan árfo-
lyam-befolyásoló eszköz lehet a jegybank kezében, amely a monetáris politika más célja-
itól függetlenül alkalmazható. Amennyiben ugyanis a sterilizált intervenció árfolyamra 
gyakorolt hatása tartós, az azt jelenti, hogy a jegybank úgy képes hatni az árfolyamra, 
hogy közben a monetáris politika végső, illetve közbülső célját (infláció, monetáris agg-
regátumok növekedése, rövid kamatok alakulása) nem veszélyezteti.23 Ily módon elméle-
tileg a jegybank a sterilizált intervenció segítségével úgy követhet árfolyamcélt, és úgy 
befolyásolhatja az árfolyamszintet, hogy közben a kívánt szinten tartja a rövid kamatokat 
vagy a monetáris aggregátumok szintjét. Ez azonban csak feltételezés, a tapasztalatok 
alapján nem állíthatjuk teljes bizonyossággal, hogy a gyakorlatban is mindig működik. 

Intervenciós csatornák. Számos elemzés megpróbálja azonosítani, hogy mely csatornán 
keresztül milyen mértékben hat az intervenció. Amint már említettük, a monetáris csa-
torna csak nem sterilizált intervenció esetében lehet hatásos. A sterilizált intervenció 
szignifikáns hatása mellett szolgáltat érveket Dominguez-Frankel [1993a], Sarno-Taylor 
[2001], amely hatás az eredményeik szerint mind a portfolió-egyensúlyi, mind a várako-
zási csatornán keresztül érvényesül. A portfolió-egyensúlyi csatorna hatásának megítélé-
se vegyes: némely vizsgálat eredményei igazolni látszanak a csatorna létezését a gyakor-
latban is, a tapasztalatok másik része azonban nem támasztotta alá a hatékonyságát, ez 
utóbbiak alapján legjobb esetben is csak gyenge kapcsolatról beszélhetünk (Rogoff[ 1984], 
Obstfeld [1989], Eijffinger-Gruijters [1992], Edison [1993], Kearns-Rigobon [2003]). 

A csatorna hatékonyságának vizsgálata főként fejlett devizapiacokon történt, így a 
negatív tapasztalatok okaként említhetjük egyrészt, hogy a nemzetközi befektetők 

23 Meg kell azonban jegyezni, hogy a monetáris politikai döntéseket nagyon gyakran befolyásolják árfo-
lyam-politikai megfontolások, ezért az intervenciós és monetáris politikai irányelveket nehéz egymástól 
függetlenül kezelni. 
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portfoliójának méretéhez képest az intervenció nagysága elenyésző, így a sterilizációnak 
valóban csak minimális befolyása lehet a portfoliók átrendeződésére (BIS [2002]). Más-
részt a fejlett tőkepiacok növekvő integráltsága miatt egyre kevésbé állja meg a helyét az 
a feltételezés, hogy a különböző devizában denominált értékpapírok tökéletlen helyette-
sítői egymásnak (Sarno-Taylor [2001]), ami pedig szükséges előfeltétele a csatorna mű-
ködésének. Szintén a portfolió-egyensúlyi csatorna hatását gyengíti, ha a sterilizációs 
eszköz szerepét a jegybanki betét, illetve hitel tölti be, mivel azokhoz a gazdaság minden 
szereplője nem fér hozzá. 

A várakozási csatorna hatása elsősorban attól függ, hogy a jegybank hitelessége mi-
lyen mértékű, illetve a közvetíteni kívánt információ mennyire egyértelmű a piac számá-
ra. Ennek megfelelően a csatorna a bejelentett, átláthatóan megvalósított intervenció 
esetében lehet a leghatékonyabb. Ha az intervenciós jelzés hiteles és egyértelmű, akkor 
van hatása a piacra (Dominguez [1998]). 

Beattie-Fillion [1999] a Bank of Canada 1995-1998 közötti intervenciós programja 
alapján bizonyítja a várakozási csatorna létezését. A kanadai intervenciós program sze-
rint minden nap végén megállapítottak egy intervenció nélküli sávot, s a jegybank csak 
abban az esetben avatkozott közbe, ha az árfolyam következő nap elhagyta ezt a sávot. A 
sáv megállapítása (amely tekinthető egyfajta intervenciós jelzésnek) és a várható jegy-
banki beavatkozás nagyon erős stabilizáló hatással volt az árfolyamra, amikor a kanadai 
dollár megközelítette bármelyik sávszélet. Ha azonban az árfolyam mégis elhagyta a 
sávot, és ennek következtében sor került az intervencióra, annak nem volt számottevő 
hatása az árfolyamra, hiszen a beavatkozás nem közvetített új információt az előző napon 
is ismertekhez képest, csupán mennyiségi hatása lehetett. Ezzel szemben amennyiben az 
intervencióra nem a szabály alapján, hanem egyedi döntés következtében, váratlanul 
került sor (így új információt közvetített a jegybank szándékairól), szignifikáns hatást 
volt képes kifejteni az árfolyamra. 

Ha azonban az intervenció nem közvetít új információt a piac számára, vagy nem 
pontosan közvetíti a jegybank szándékát, illetve az intervenciós jelzés nem konzisztens a 
későbbi monetáris politikai lépésekkel, az alááshatja a csatorna árfolyam-befolyásoló 
szerepét. Számos példa mutatja (legalábbis a nagyobb jegybankok esetében), hogy a 
jegybank nem mindig közvetít tiszta és hiteles üzenetet a piacnak, s ilyen esetben a 
várakozási csatorna nem lehet hatékony. Dominguez [1996] szerint a G-3 országok 1977 
és 1993 közötti intervenciós jelzései közül kevesebb mint 50 százalék volt konzisztens a 
monetáris politikájuk későbbi irányával. Fatum-Hutchison [1999] a Fed jiind jutures 
kamatlábakkal közelíti a jövőbeli azonnali kamatra vonatkozó várakozásokat, viszont azt 
tapasztalja, hogy az 1989-1993 közötti időszakban a dollártámogató intervenció nem járt 
együtt a várt kamatláb emelkedésével, vagyis nem jelzett monetáris szigorítást. Klein-
Rosengren [1991] a Fed intervenciót követő monetáris lépéseit, Kaminsky-Lewis [1996] a 
bankközi kamatok és monetáris aggregátumok változását követik nyomon, de azt tapasztal-
ják, hogy nincs konzisztens kapcsolat az említett változók és az intervenció jelzése között, 
gyakran ellentétes irányban változnak, mint ami az intervencióból következett volna. 

A várakozási csatorna működését segítheti az összehangolt intervenció alkalmazása, 
mivel a több jegybank által közvetített, egy irányba mutató jelzések nagyobb valószínű-
séggel győzik meg a piacot a jelzés hitelességéről. Ily módon a viszonylag alacsony 
reputációjú és hitelességű jegybankok is előnyt kovácsolhatnak az intervenció összehan-
golásából (Sarno-Taylor [2001], Dominguez-Frankel [1993a]). A feltörekvő piacokon 
viszont ritkán fordul elő összehangolt intervenció, így adatok hiányában nem igazán 
lehet megítélni, hogy a fejlett országokhoz képest milyen hatékonyságú lehet az össze-
hangolt, illetve egyoldalú intervenció. 

Az árfolyammozgások mikrostruktúra-megközelítése újabb keletű, így főként a fris-
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sebb, feltörekvő országokat vizsgáló tanulmányokban kerül elő a vizsgálata, de a tapasz-
talatok alapvetően mellette szólnak. A csatorna hatékonyságának teszteléséhez gyakran 
élnek azzal a feltételezéssel, hogy a technikai elemzők által használt kereskedési szabá-
lyokat ismerve a jegybank az intervenciót nyereségesen tudja kivitelezni, profitot realizál 
a tranzakciókon. Ennélfogva a jegybanki devizapiaci tranzakciók nyereségességével iga-
zolható a csatorna hatásossága (Taylor-Allen [19921, Szakmarky-Mathur [1997]). 

Scalia [2004a] tapasztalatai azt mutatják, hogy a jegybank által befolyásolt order flow-
nak szignifikáns hatása van a cseh korona árfolyamára. A hatás mértéke elsősorban attól 
függ, hogy a piac milyen mértékben van tisztában azzal, hogy a jegybank interveniál. 
Úgy tűnik, hogy a nagyobb fokú bizonyosság a jegybanki intervenciót illetően nagyobb 
hatást gyakorol az árfolyamra: a jegybanki intervenció alacsony valószínűsége esetén 10 
millió euró értékű orderflow 20 árpont változást okoz az árfolyamban, míg ez az érték az 
intervenció nagy valószínűsége mellett 28 árpont, az intervenció ismerete mellett 37 
árpont. Az eredmények lehetséges értelmezése, hogy a mikrostruktúra-csatorna önmagá-
ban is szignifikánsan hat, amennyiben pedig valamilyen szinten kitudódik az intervenciós 
beavatkozás, az intervenció jelzésértéke ráerősít erre a hatásra. 

Amennyiben a csatorna kihasználása érdekében a jegybank megpróbálja úgy időzíteni 
az intervenciót, hogy minél nagyobb hatása legyen az árfolyamra, akkor az intervenció a 
volatilitás emelkedését okozhatja. Amennyiben a volatilitás növelése nem célja az inter-
venciónak, egyfajta átváltás alakulhat ki: az árfolyam szintjének erőteljesebb befolyáso-
lásáért nagyobb volatilitást kell elviselni. 

Transzparencia. A jegybank információs előnyének kihasználásával a hatékonyság ér-
dekében maga választhatja meg az intervenció transzparenciájának mértékét. A transz-
missziós csatornák eltérő hatásmechanizmusa és az intervenciós célok változatossága 
következtében nem lehet egyértelmű következtetéseket levonni az intervenció transzpa-
renciájának megfelelő mértékével kapcsolatban. A várakozási csatorna minél nagyobb 
nyíltság és átláthatóság esetén működhet, ezzel szemben a mikrostruktúra-csatorna bizo-
nyos helyzetekben azt kívánja meg, hogy az intervenció maradjon rejtve a piac számára. 
A monetáris és portfolió-egyensúlyi csatorna szempontjából a transzparencia mértéke 
kevésbé lényeges (Chiu [2003]). 

Amikor a belső információi alapján a jegybank az árfolyam-várakozások megváltozá-
sát tartja kívánatosnak (inkább stratégiai cél), célszerű nyíltan, átláthatóan interveniálnia, 
illetve bejelentenie az irányelveket, amiket követ árfolyam-politikája vitelében. Ha a 
jegybank az aktuális árfolyamszintet nem tartja kívánatosnak vagy a fundamentumokkal 
konzisztensnek, és emiatt korrekciót szeretne elérni, akkor az ilyen irányú szándékát az 
intervenció kivitelezésével egy időben a piac tudtára kell adnia. Az árfolyam-várakozá-
sok megváltoztatásához különösen azon jegybankoknak van szükségük az átlátható inter-
venció végzésére, amelyek a hitelesség kiépítéséért küzdenek. 

Más esetben az intervenció titokban tartása vezethet eredményre. A technikai elemzők 
piaci jelenlétekor a csendes intervenció titokban tartásával lehet hatást gyakorolni a kö-
vetett technikai indikátorokra, ami az elemzőket a pozíciójuk megváltoztatására ösztönzi 
(inkább taktikai cél). Ez a módszer különösen illikvid, kiszáradt piac esetén lehet célra-
vezető, bár ennek az ára a megnövekedett volatilitás lehet. Szintén a csendes intervenció 
mellett szól, ha fennáll annak a veszélye, hogy a felfedett információkat egyes szereplők 
a jegybank ellen próbálják felhasználni, s a jegybank nyílt devizapiaci jelenléte spekulá-
ciót vált ki a nagyobb piaci szereplők részéről. 

Az eredmények természetesen ebben a tekintetben sem egységesek, egyesek nem talál-
tak kapcsolatot az intervenció bejelentése és hatása között (Humpage [1988]), mások 
szerint a nyílt és csendes intervenció eltérően hatott a volatilitásra (Domínguez [1993¿>]). 
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A vegyes eredményekben nagy szerepet játszhat az is, hogy a nyílt és a csendes interven-
ciónak sokszor más a célja. A csendes és nyílt intervenció hatékonyságát már csak azért 
sem könnyű összehasonlítani, mert a kettő közötti különbségtétel is elég nehézkes, ugyanis 
számos átmeneti állapot előfordulhat. Lehetséges, hogy ugyan a jegybank hivatalosan 
nem jelenti be, vagy nem igazolja az intervenciót, azonban látható módon végzi; vagy 
esetleg az információ valahogy kiszivárog a piacra, aminek szintén hatása lehet a haté-
konyságra (Chiu [2003]). 

A transzparencia hatékonyságra gyakorolt hatását tovább bonyolítja, hogy az interven-
ciót egyedi döntés vagy előre meghatározott szabály alapján végzi a jegybank. A nyílt, 
egyedi döntés alapján kivitelezett intervenciónak van a legerősebb jelzésértéke, így a 
várakozási csatorna ekkor működhet leginkább. A nyílt, szabályon alapuló intervenció 
alkalmas lehet a hitelesség megteremtésére vagy megerősítésére, de mert kiszámítható, a 
várakozások megváltoztatására nem igazán használható. Ha a csendes intervenciót sza-
bály alapján végzi a jegybank, annak lehet egy olyan veszélye, hogy a piac felismeri a 
jegybank szándékát, kiszivárog a hír, aminek lehet egy „bejelentési hatása", viszont az 
eredeti cél veszélybe kerülhet. 

A fentiek alapján nem meglepő, hogy a jegybankok a szabály alapú intervenciót jel-
lemzően rövid ideig, sajátos körülmények esetében alkalmazzák, s idővel módosítják 
vagy felfüggesztik azt. A szabály alapú döntés megfelelő alkalmazására jó példa Brazília 
és Törökország. A két ország jegybankja egy ideig előre bejelentett módon végezte inter-
vencióját, és az átlátható és hatékony mechanizmus sikeresen szolgálta a két bank érde-
keit. Brazília a későbbiekben áttért egy kevésbé kötött intervenciós politikára, amellyel 
rugalmasabban tudott reagálni a piaci fejleményekre. 

Hasonlóképpen a kanadai jegybank is módosította, majd felfüggesztette az 1990-es 
években alkalmazott mechanikus intervenciós politikáját, annak érdekében, hogy csök-
kentse az intervenció gyakoriságát, és nagyobb teret adjon az egyedi döntéseknek. A 
kanadai jegybank intervencióját vizsgálva Murray és szerzőtársai [1996], illetve Beattie-
Fillion [1999] is hasonló következtetésekre jutott. A szabályokon alapuló, vagyis ezáltal 
a kiszámítható és előre jelzett intervenciónak nem volt közvetlen hatása a volatilitásra, 
nem volt sikeres az árfolyam mozgásának moderálásában, ezzel szemben diszkrecionális 
döntéskor, vagyis a piac által előre nem jelzett beavatkozáskor, a váratlan intervenció 
sikeresen csökkentette a volatilitást, s szignifikáns stabilizáló szerepe volt. 

Az ügylet típusa. A korábban említetteknek megfelelően árfolyam-befolyásolási céllal 
végzett intervencióra az azonnali ügylet lehet a legmegfelelőbb. Ebben alapvetően az 
elméleti közgazdászok között is konszenzus alakult ki, és a feltörekvő piacok tapasztalatai 
is alátámasztják. Ezen országok jegybankjai legnagyobb részben az azonnali piacon inter-
veniálnak, határidős termékeken keresztüli beavatkozás minimális esetben tapasztalható 
(Canales-Kriljenko [2003]). Derivativ termékek használata jellemzően speciális körülmé-
nyek között, nem árfolyam-befolyásolási céllal végzett intervenció esetén lehet hatékony. 

Derivativ termékek - sikeres - alkalmazására a mexikói (1996 és 2001 között) és a 
kolumbiai jegybank (1999-től kezdődően) esetében találunk példát, amelyek különböző, 
nem hagyományos típusú opciókat alkalmaztak intervenciós tevékenységük során. A 
mexikói jegybank által kiírt eladási opcióknak, illetve a kolumbiai jegybank által hasz-
nált opciók egyik típusának a célja a devizatartalékok feltöltése volt, azzal a kikötéssel, 
hogy a lehető legkevésbé okozzanak zavart az azonnali piacon. Másik típusú opcióival a 
kolumbiai jegybank célja az árfolyammozgás simítása volt. A kolumbiai jegybank kizá-
rólag opciókon keresztül interveniált, míg a mexikói jegybank az árfolyamcéljait az azonnali 
piacon végzett tranzakciókkal próbálta meg elérni. Az opciós intervencióval mindkét 
jegybank sikeresen érte el céljait. 
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Következtetések 

Az eddigi kutatások és elemzések eredményei alapján csak nagyon óvatos következteté-
seket vonhatunk le az intervenció hatékonyságát illetően. Az intervenció lehet hatékony, 
amiben elsősorban az játszik meghatározó szerepet, hogy 1. a piac az intervenció tényét 
jelzésként értékelheti a monetáris politika várható irányára vagy a jövőbeli intervenciós 
tevékenységre vonatkozóan (várakozási csatorna), illetve 2. a jegybank az információs 
aszimmetriát kihasználva az eladási vagy vásárlási nyomás (a devizapiaci tranzakciók 
egyenlege, order flow) alakításán keresztül képes befolyásolni az információaggregálási 
folyamatot (mikrostruktúra-csatorna). A hatékonyság pontos mérése és a hatás számsze-
rűsítése azonban meglehetősen nehéz, főként mivel hiányoznak a viszonyítási alapul szol-
gáló adatok, vagyis nem tudjuk, hogy mi történt volna az intervenció nélkül. Egy trend-
forduló esetén például nem lehet egyértelműen megállapítani, hogy magától, az interven-
ció nélkül is bekövetkezett volna, vagy intervenció következtében fordult meg az árfo-
lyammozgás iránya. 

A jegybank devizapiaci beavatkozásának hatékonyságát illetően a közgazdászok máig 
nem jutottak konszenzusra. Bár a tapasztalatok szerint a fejlett országok egyre kevésbé 
interveniálnak, a feltörekvő országok jegybankjai manapság is gyakran folyamodnak az 
intervenció eszközéhez. Emellett az inflációs célkövetéses rezsimet működtető országok-
ban is számos példát találunk intervenciós beavatkozásra. A rugalmas árfolyamrend-
szerekben amellett, hogy csillapíthatja a piaci zavarokat, az intervenció az árfolyam be-
folyásolásán keresztül segíthet az infláció kordában tartásában is. Az a tény, hogy a 
jegybankok az empirikus elemzések óvatos következtetései ellenére is interveniálnak, 
implicit módon arra bizonyíték, hogy a gyakorlati megvalósítók hisznek az intervenció 
hatásosságában. 

A jegybankok változatos célok érdekében végzik intervenciós tevékenységüket, amely 
célok ráadásul idővel változhatnak is, így nem lehet egyértelműen meghatározni a min-
denkor hatékony intervenciós eljárást. Általános érvényű szabályok nincsenek, a jegy-
bank elsősorban úgy növelheti az intervenció hatékonyságát, ha a céljának figyelembevé-
telével választja ki az annak leginkább megfelelő intervenciós módszert, és intervenciós 
stratégiáját rugalmasan alakítja a körülmények és korábbi tapasztalatai alapján. 

Bármilyen módon végzett intervenció esetében a jegybanknak tudatában kell lennie, 
hogy ezzel az eszközzel elsősorban rövid vagy középtávon képes befolyásolni az árfolya-
mot. A fundamentumokkal vagy a monetáris, illetve fiskális politikával inkonzisztens, a 
nem fenntartható árfolyampályára irányuló beavatkozás nem lehet tartós hatású. A tartós 
árfolyamváltozáshoz vagy az intervenció monetáris politikai lépésekkel történő támoga-
tása, vagy a fundamentumok megváltozása szükséges, ezért az intervenció mellett szük-
ség van fiskális vagy monetáris kiigazításra is. 

Az intervenció történhet hosszú távú stratégiai célkitűzések érdekében, amelyeknek 
jelentős monetáris politikai vonatkozása lehet, mint például az árfolyam kívánatosnak 
tartott szint felé terelése, illetve sávban tartása vagy a jövőbeli monetáris politikában 
bekövetkező változás jelzése a piac számára. A tapasztalatok azt mutatják, hogy ebben az 
esetben a nyíltan, átláthatóan, esetleg más jegybankokkal összehangoltan végzett inter-
venció a hatékonyabb, emellett a hitelesség érdekében szükséges, hogy a követett makro-
gazdasági politika is támogassa a kinyilvánított célt. Az empirikus elemzések szerint ezek 
a tényezők elősegítik, hogy az intervenció jelzésértéke minél erőteljesebb legyen, a vára-
kozási csatorna jobban működjön. 

Léteznek más, inkább taktikai jellegű célok is, amelyek kevésbé kötődnek a monetáris 
politika megvalósításához, rövidebb időtávra vonatkoznak, és inkább a devizapiac mű-
ködéséhez kapcsolódnak. Ebbe a kategóriába sorolható a volatilitás csökkentése, a devi-
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zapiaci likviditás alakítása, a jegybank elleni spekuláció megelőzése (megelőző jellegű 
volatilitáscsökkentés) érdekében végzett intervenció. E célok elérését valószínűleg job-
ban segítheti a mikrostruktúra-csatorna, így hatékonyabb lehet, ha a jegybank az inter-
venciót csendesen végzi. Ennek egyik oka, hogy a nyílt intervenció nem szándékolt 
üzenetet közvetíthet, miközben ilyenkor a jegybanknak nem célja jelzést adni a piac 
számára. A mértékre és az időzítésre ebben az esetben is célszerű külön hangsúlyt he-
lyezni: a tapasztalatok alapján nagyobb hatást lehet elérni például, ha makrogazdasági 
hírek bejelentése után vagy nagy piaci forgalom mellett történik az intervenció. Egyes 
taktikai célok esetében célravezető lehet derivativ ügyletek alkalmazása. 

Mivel a nyílt intervencióval a jegybank főként a várakozási csatornát tudja kihasznál-
ni, amelynek hatása elsősorban az intervenció információtartalmától függ, és csak kevés-
bé az intervenció mértékétől, ezért nem célszerű huzamosabb ideig nyíltan, nagy összeg-
ben interveniálni. Nyílt intervenciót inkább csak a várakozások megváltoztatása érdeké-
ben, jelzésértékűen érdemes végezni, s célravezetőbb, ha a tartós, folyamatosan végzett 
intervenció titkos, ezáltal a mikrostruktúra-csatorna erősebben működhet. A nyílt és csendes 
intervenció esetében is igaz, hogy hatékonyabban lehet rásegíteni a trendre, mint árral 
szemben interveniálni. 
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M O L N Á R I S T V Á N 

Mikroszimulációs modellfejlesztési környezetek 

A tanulmány egy mikroszimulációs kutatás néhány eredményét írja le, s olyan új szoft-
vertechnológiákat elemez (közte az internet alapú alkalmazásfejlesztést), amelyeket 
mikroszimulációs modellek fejlesztéséhez lehet alkalmazni. Elsőként az alkalmazási 
területet, annak néhány jellemzőjét és követelményét mutatja be. A mikroszimulációs 
modellek rövid ismertetését és klasszifikációját követően a modellalkalmazások alap-
vető technológiai megközelítését vázolja fel. Majd két technológiát - az adatbázis-
orientáltat, illetve az internetorientáltat-elemez részletesen. Az internetszolgáltatások 
realizációjának két jelentős megoldását a J2EE és a .NET hasonlítja össze, továbbá 
röviden felvázolja ezeknek a mikroszimulációra és a kapcsolódó területekre gyako-
rolt hatásait.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: L68, L86. 

A mikroszimuláció olyan módszer, amely képes komplex társadalmi-gazdasági rendsze-
reket kezelni azáltal, hogy olyan modellt alkot és tanulmányoz, amely a vizsgált modell-
elemek statisztikai adatainak intenzív használatán alapul. Ezek a modellelemek a társada-
lom vagy a gazdaság úgynevezett mikroegységei, a személyek, a családok vagy a háztar-
tások. A mikroszimulációs modellekben azzal a céllal használják a szimulációs eljáráso-
kat, hogy a mikroegységek időbeli viselkedését vizsgálják (Orcutt és szerzőtársai [1961]). 

A mikroszimuláció a döntéshozók által általánosan elfogadott olyan módszer, amelyet 
széleskörűen használnak a politikai döntések előkészítése során Ausztráliában, Kanadában, 
az EU több tagállamában és az Egyesült Államokban (lásd O'Donoghue [2001]). Nemcsak 
a fejlett országok, de az átmeneti gazdaságok előtt is számos olyan megoldandó probléma 
áll, amely a demográfiai helyzettel, a nyugdíjrendszerrel, az egészségügyi ellátással és 
az adórendszerrel függ össze. A mikroszimuláció igen hasznos eszköz lehet a kapcso-
lódó problémák és a lehetséges megoldások modelleken alapuló tanulmányozására. 

Két különböző mikroszimulációs modellosztályt fejlesztettek ki valósághű modellek ki-
alakítására: az egyik az adatalapú, a másik az ágensalapú modellosztály. Az eltérő model-
lezési megközelítés ellenére mindkét modellosztály hasonlóan kezeli a modelladatokat és 
módszereket: mindkét esetben jelentős mennyiségű adatot kell elemezni és feldolgozni. 

A mikroszimulációs modellek alkalmazásának egyik legfontosabb technikai problémá-
ja a mikroszimulációs modellek számára elérhető különféle adatforrások integrálása. 
Történelmileg három megközelítést dolgoztak ki: 

* A tanulmány a Nemzetközi Számítógépes Szimulációs Társaság (The Society for Computer Simulation 
International [SCS]) 16. Európai Szimulációs Szimpóziumon (European Simulation Symposium [ESS2004]) 
(Budapest 2004. október 17-20.) elhangzott előadás írott változata. 

Molnár István, Bloomsburg Egyetem, Computer and Information Systems Department. Bloomsburg, 
Pennsylvania, 17815, Egyesült Államok (e-mail: imolnar@bloomu.edu). 
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- fájlfeldolgozásos megközelítés (például Heike és szerzőtársai [1994]); 
- adatbázis-orientált megközelítés (például Sauerbier [2002]); 
- ágensalapú megközelítés (például Pryor és szerzőtársai [1996]). 
Ezek a megközelítések hagyományos központi számítógépes vagy személyi számítógé-

pes technológiát használnak, és ezek nem voltak hordozhatók, környezetfüggetlenek. A 
kilencvenes években új számítógéphálózat-orientált alkalmazásokat fejlesztettek ki azzal 
a céllal, hogy heterogén hardver- és/vagy szoftverplatformokat használó olyan alkalma-
zásokat is támogassanak, mint a modellalapú elemzések. Napjainkban a hálózatos 
multiplatform mikroszimulációs alkalmazások fejlesztése nem csupán szükséges, de egy-
ben technikailag is lehetséges: a hálózatos adathozzáférés mellett az osztott feldolgozás 
(több, esetleg különböző' helyen található, processzoron elvégzett számítás) is lehetséges. 

Magyarországon az európai uniós csatlakozást követően egyre nagyobb igény mutat-
kozik a makrogazdasági elemzést és előrejelzést támogató eszközök iránt. Ez a tendencia 
párosul azzal, hogy mind több költségvetési forrás is rendelkezésre áll erre a célra. 
Sürgetően szükséges lenne megtalálni és/vagy kifejleszteni olyan fejlett mikroszimulációs 
szoftvereket, amelyek a következőkben felsorolt célok elérését szolgálják: 

- hálózatorientált adat- és modellhozzáférés, 
- osztott feldolgozás (modellfejlesztés és számítások), 
- multiplatform hardver- és szoftvermegoldások, 
- nyílt standardra épülő szoftvermegoldások, 
- adat- és hálózatbiztonság, 
- felhasználóbarát megoldások, 
- hatékonyság a teljes szoftveréletciklus alatt. 

Mikroszimuláció 

A mikroszimulációs modelleknek különböző adattartalmuk van: a kiindulási, a közbülső 
és/vagy a végső szimulációs adat. Ezeket az adatokat további elemzések céljából tárol-
juk. A mikroszimulációs modellek viselkedését (a modellállapotok időbeli változásait) 
algoritmusok segítségével írjuk le; az algoritmusok megjelenítik a mikroegységek kör-
nyezetét és időbeli viselkedését. Külön figyelmet kell fordítani az adatelemzésre, továb-
bá a szimulációs modellparaméterek becslésére. A mikroszimulációs modell kísérleti kör-
nyezetben működik, miután az a célja, hogy a változásoknak a modell mikroegységeire 
gyakorolt hatásait vizsgálja. 

Az inputadatokat, a közbülső és/vagy végső eredményadatokat figyelmesen kell ele-
mezni. Különleges technikákat fejlesztettek ki az adatminőség javítására (például imputing, 
merging, szintetikus adatok kezelése stb.). A modellek ellenőrzésre és érvényesítésére 
szintén különféle eljárások, módszerek állnak rendelkezésre (lásd Rubin [2004], Little-
Rubin [2002], Schofield-Pölette [1998]). 

1. ábra 
Mikroszimulációs modell 
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Technológiai lehetőségek 

Figyelembe véve a rendelkezésre álló hálózatorientált technológiákat, azt látjuk, hogy a 
hálózati indíttatású mikroszimulációs modelleket különböző technológiák felhasználásá-
val is ki tudjuk fejleszteni. Az információtechnológiai terület főáramlatait tekintve két 
alapvető megközelítést lehet megkülönböztetni: 

- adatbázis-orientált megközelítés, 
- internetszolgáltatáson alapuló megközelítés. 

Adatbázis-orientált megközelítés 

Az adatbázis-orientált megközelítés alapja a relációs adatbázis-kezelési rendszerek 
(RDBMS) technológiája: a modelleket relációs adatbázis környezetbe helyezzük, és eb-
ben a környezetben használjuk azokat a különféle analitikus eszközök és technológiai 
standardok segítségével (matematikai és/vagy statisztikai programcsomagokkal, fejlett 
felhasználói kontrollal és interfésszel, valamint internettechnológiákkal). 

A hálózatorientált RDBMS lehetőséget kínálnak fejlett mikroszimulációs alkalmazá-
sok kifejlesztésére a 2. ábrán ábrázolt felépítés szerint. Ez a felépítés az adatkezelésre 
helyezi a hangsúlyt, és a hálózaton keresztül multiplatformos hozzáférést tesz lehetővé a 
mikroszimulációs adatokhoz. Ezen adatok felhasználása nem „különleges", inkább „meg-
szokott" adatbázis-felhasználásnak minősül. 

Számos olyan szoftvertermék van kereskedelmi forgalomban, amely képes átvállalni a 
hálózati adatbázis-kezelés feladatát (például az Oracle Application Server [2003]). A 
Java segítségével ki lehet fejleszteni mikroszimulációs algoritmusokat; különleges mate-
matikai és statisztikai szoftvereszközökkel pedig el lehet készíteni az adatelemzést és 

2. ábra 
Adatbázis-orientált felépítés 
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-paraméterbecslést (például SAS, SPSS). Ennek a technológiának az egyes elemei széles 
körben hozzáférhetők, igen elterjedtek, sokszorosan kipróbáltak, ipari standardokat hasz-
nálnak, és forgalmazósemleges, platformfüggetlen megoldások. 

Internetszolgáltatáson alapuló megközelítés 

Az internetszolgáltatásokon alapuló modell laza felépítésű; különféle, együtt futó szoft-
verösszetevőkből áll. Az internetszolgáltatás igénybevétele előtt a fogyasztónak először 
meg kell találnia a szükséges szolgáltatást kínáló alkalmazást, fel kell lelnie az interfészt 
és olyan módon kell konfigurálnia a szoftverét, hogy az együtt tudjon működni az inter-
fész segítségével az internetszolgáltatással. 

Az internetszolgál tatás átmenet a szolgáltatásorientált, komponensalapú osztott alkal-
mazások felé. Az internetszolgáltatások olyan alkalmazások, amelyek jól meghatározott 
interfészekkel ellátott, speciálisan kialakított interneten alapuló elemeket használnak, 
amelyek bizonyos funkcionalitást kínálnak az ügyfeleknek az interneten keresztül. Tele-
pítésük után a fogyasztók (ügyfelek, más szolgáltatók vagy felhasználók) az internetszol-
gáltatásokat felfedezik, használják és újra használják, mégpedig blokkszerűen építkezve 
a nyílt ipari standard protokollok, forgalmazótól független specifikációk alkalmazásával. 
A szolgáltatásokat bármely programozási nyelven fel lehet használni, majd a felhasználói 
rendszert bármely operációs rendszerrel vagy szoftverplatformmal működtetni lehet. Az 
internetszolgáltatások szoftver felépítését a 3. ábra mutatja be. 

3. ábra 
Az internetszolgáltatás felépítése 

Ügyfél Igénybevétel Szolgáltatások 
Igénybevételi platform Végrehajtási platform 

Az internetszolgáltatások felhasználása nyílt standardokon alapul, amelyeket egy sok-
szereplős konzorcium irányít. Az általános leírási, feltárási és integrációs (UDDI, Universal 
Description Discovery and Intégration) protokoll segítségével történik az internetszolgál-
tatások kiadása, fellelése és az, hogy azokat összekapcsolják az alkalmazói szoftverek-
kel. A fogyasztó által igényelt szolgáltatást a szolgáltató és a szolgáltatást igénybe vevő 
ügyfél közötti szerződés határozza meg. A szerződést a WSDL web-szolgáltatást leíró 
nyelv (Web Service Description Language) alapján lehet megszövegezni. Az egyszerű 
objektumelérést biztosító protokoll (SOAP, Simple Object Access Protocol) és a hiper-
szöveg átalakító protokoll (HTTP, Hypertext Transfer Protocol) használatával a felek egy 
közös üzenetben és protokollban állapodnak meg. A kommunikációk során alkalmazott 
adatcsere-formátumot is standardizálták, a használt nyelv az XML (Extensible Markup 
Language). 
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Jelenleg két jelentős platformot használnak az internetszolgáltatások fejlesztéséhez, a 
Microsoft .NET-et és a J2EE-t. 

Ezek a technológiai fejlesztések alapvetően megkérdőjelezik és/vagy kiterjesztik a 
korábbi hálózatorientált szimulációs technológiákat (például Miller és szerzőtársai [1998], 
[2001]). A HLA (High Level Architecture) alapú megoldások (például Lantzsch és szer-
zőtársai [1999]) tovább tágítják az internetszolgáltatások kínálta lehetőségeket, és egy-
ben lehetővé teszik a felhasználók számára nagy, multiplatform, hálózatorientált 
mikroszimulációs modellek kifejlesztését. Sajnálatos módon azonban jelenleg még nincs 
elegendő tapasztalat ezen a téren. Az egyértelmű előnyök bizonyára újabb vonzerőt je-
lentenek majd a jövőben a szimulációs szoftverfejlesztők számára, és ennek nyomán az 
internetszolgáltatások egy, nemcsak lehetséges, de igen előnyös alternatívát jelentenek 
majd a mikroszimulációs szoftverfejlesztők számára is. 

A Microsoft .Net technológia. A Microsoft .Net egy új Windows-platform az internet-
szolgáltatások fejlesztésére és telepítésére. A platform új és régebbi eszközök és megkö-
zelítések kombinációja. A .Net-et az XML-alapú internetszolgáltatások köré tervezték és 
így az XML-optimalizált. A .Net a platformon található valamennyi programozási nyelv-
re kiterjesztette a Visual Basic paradigmát; bármely nyelv felhasználható a fejlesztési 
környezetben, s ezek kölcsönösen is működnek. A platform magában foglal egy futtatásiidő-
környezetet, amit közös nyelvi futtatási időnek (Common Language Runtime, CLR) ne-
veznek. Ez a környezet igen hasonlatos a Java virtuális géphez, a Java VM-hez, és úgy 
utalnak rá, mint egy „kezelt végrehajtói környezetre", ami lehetővé teszi az összetett 
programok bármely platformon történő futtatását. A keretrendszerhez tartoznak még 
más internetszolgáltatásokkal összefüggő elemek, mint az ASP.NET és a Microsoft internet 
információs szolgáltatásai (Microsoft Internet Information Services, IIS). 

A Java technológia. A Java technológiák közé tartozik a Java programozó nyelv, a 
futtatásiidő-környezet, a platformváltozatok és az alkalmazásprogramozási interfész 
(Application Programming Interface, API). A jelenlegi platform változatok a követke-
zők: J2ME (mikro), J2SE (standard), J2EE (vállalati), amelyek mindegyike tartalmazza 
a Java nyelvet, a hordozható bájtkóddal, valamint a magszoftvert. A J2EE applikációs 
szerver vezető forgalmazói az IBM, a Sun, a Borland, az Oracle és a Macromedia. A J2EE 
számos platformon fut, de csak a Java nyelvet támogatja. 

A J2EE-alapú internetszolgáltatási környezetben az eltérő forgalmazók által kínált kü-
lönféle szoftverelemeknek együtt kell működniük, ami nehezítheti a programfejlesztést. 
Éppen ezért a fejlesztéshez nagyobb professzionális figyelemre és fegyelemre van szük-
ség, mivel a folyamat- és a kódgeneráció nem igazán automatikus folyamat, mint például 
a .NET esetében. A programozói hatékonyság növelése érdekében erőteljesen javasolt 
egy olyan integrált szoftverfejlesztői környezet (Integrated Development Environment, 
IDE) használata, mint például az IBM Web-Sphere vagy a Sun One. 

A .NET- és a Java-technológiák összehasonlítása. A döntéshozók általában a követke-
ző kritériumok alapján hasonlítják össze és értékelik az alkalmazásprogramozási szoftve-
reket: TCO, szoftverteljesítmény, fejlesztési és egyéb lehetőségek (CGI [2002]). A szoft-
verfejlesztő szempontjából az érvek és a vélemények is nagyon fontosak (lásd Benchmark 
comparison [2001] és Middleware [2003]). 

A .NET-et az XML internetszolgáltatások pla t formjaként tervezték, de az 
internetszolgáltatási technológiákat még nem standardizálták a J2EE-ben. Mindezen té-
nyek ellenére a .NET és a J2EE tud együttlétezni, sőt, kell is nekik, és együtt fognak 
létezni a jövőben is. Azok a vállalkozások vagy kormányzati intézmények, amelyek el-
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utasítják az egyedüli forgalmazót vagy a magas szintű megbízhatóságot, a biztonságot és 
a stabilitást tartják kizárólagos szempontnak, elkerülhetik a .NET-et, de ebben az esetben 
elveszítik a .NET platform által kínált előnyöket. A döntések következményei hosszú 
távúak, s pénzügyi-gazdasági hatásai nagyok. 

Az internetszolgáltatások előnyei és hátrányai. A mikroszimulációs szoftverek fejlesz-
tésének szempontjából a hangsúly a számítógépes modellfejlesztésen van. A mikroszimulációs 
algoritmusokat magas szintű programnyelveken (például Java) fejleszthetjük, míg az adat-
elemzést és paramétermeghatározást matematikai-statisztikai programcsomagok segítsé-
gével végezhetjük (például SAS, SPSS). Az internetszolgáltatások mindkét fő kompo-
nens használatát támogatják. HálózatLkörnyezetben működő relációs adatbázis-kezelő 
rendszerek által nyújtott támogatásokat az internetszolgáltatások keretrendszeréből ma-
gas szintű programnyelvek segítségével is fel lehet használni. 

Ennek a megközelítésnek jelentős előnye, hogy a technológiának az egyes elemei 
platformfüggetlenek és széles körben hozzáférhetők. 

Az internetszolgáltatások használatának előnyei: 
- régi rendszerek is integrálhatók, a már meglévő programkód újrafelhasználható, 
- a szoftverfejlesztési, -karbantartási és -működtetési költségek csökkenthetők, 
- új üzleti modellek alakíthatók ki, új bevételt lehet elérni, miközben az üzleti partne-

rekkel és az ügyfelekkel tovább lehet javítani a kapcsolatot. 
Az internetszolgáltatások használatának hátrányai: 
- a hálózat teljesítménye nem garantálható, 
- néhány standard hiányzik, illetve kidolgozásán jelenleg még dolgoznak (például biz-

tonsági, azonosítási, számlázási és szerződési standardok), 
- a koncepció bonyolult, nehéz elsajátítani. 

Szervizorientált architektúrák. A szervizorientált architektúrák (Service Oriented Archi-
tecture, SOA) az olyan lazán kapcsolt szoftverkomponensek alapelvére épülnek, amelye-
ket szolgáltatásként vesznek igénybe (azaz a szoftverkomponensek szervizt nyújtanak). 
A szervizorientált architektúrák háromfajta szerepet tartalmaznak (szerviz-igénybevevő, 
szervizszolgáltató és szerviz-nyilvántartás), amelyek mindegyike megvalósítható egy szá-
mítógépes hálózat egy csomópontja, illetve programja által (egy egyszerű program akár 
több szerepet is betölthet!). Valamennyi szoftverfunkciót olyan szervizként valósítanak 
meg, amelyet fel lehet használni az interneten keresztül. Az internetszolgáltatások archi-
tektúrája egyfajta szervizorientált architektúra. 

Szervizorientált architektúrák esetében a szoftverfejlesztés során a fő hangsúly a jól 
definiált interfészekkel ellátott szoftverkomponensek segítségével megvalósított alkalma-
zásfejlesztésen van, aminek következtében a szoftverrendszer integrációja az interfészek 
szintjén megvalósítható, s nem kell azt a komponensek megvalósításának szintjén elvé-
gezni. A szervizorientált architektúrák alkalmazása megváltoztatja a fejlesztők „világné-
zetét", és egyben a megvalósítható alkalmazások számát is megnöveli, tovább növelve 
ezzel a szoftverfejlesztés hatékonyságát. Mivel a régi fejlesztésű rendszereket is át lehet 
alakítani szolgáltatásorientálttá, rugalmas intézményi szoftver-infrastruktúra alakítható ki. 

Következtetések 

A mikroszimuláció iránti növekvő érdeklődés feltétlenül szükségessé teszi Magyarorszá-
gon a jelenlegi gyakorlat felülvizsgálatát, és az új projektekhez alkalmazható új technoló-
giák megismerését, alkalmazását (Molnár [2004]). Azokat a szoftvermegoldásokat cél-
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szerű előnyben részesíteni, amelyek támogatják a felhasználói együttműködést, nemcsak 
a programfejlesztés, de az erőforrások (számítástechnikai, adat- és emberi) használata 
területén is. A tudományos eredmények nyújtotta előnyök teljes kihasználása csakis úgy 
lehetséges, ha a közgazdasági modellezés kellő figyelmet fordít a kiszámíthatóságra, 
valamint a technikai megvalósításra, és ezeken a területeken is a legújabb tudományos 
eredményeket használja fel; a tudás ugyanis a végtermékben testesül meg, s annak létre-
hozása és felhasználása során jón létre. 

A hagyományos mikroszimulációs modellek internetalapúra konvertálása eredménye-
ként lehetővé válik azok hatékony használata a modern integrált információs rendszerek-
ben. Az új technológiák felhasználóbarát módon kínálnak kiváló eszközöket az új mo-
dellfejlesztések számára; mind az osztottmodell-fejlesztés, mind az osztottmodell-számí-
tás, mind pedig a közös adathozzáférési problémák megoldhatók (.Molnár [2005]). 

Az internet-indíttatású mikroszimulációs modelleket olyan interneten alapuló modell-
bankok fejlesztésére lehet használni, amelyek különböző típusú mikroszimulációs mo-
dellekből állnak és interneten alapuló döntést támogató rendszereket (DSS) eredményez-
nek. Ezek a rendszerek az államigazgatásban és a tudományos kutatásban egyaránt jól 
használhatók. A felvázolt szoftverkörnyezetek általában elérhetők a mai információtech-
nológiai környezetben. 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. november (881-904. o.) 

H A M A R J U D I T 

Üzleti szolgáltatások Magyarországon 

A cikk a szolgáltatások és azon belül a vállalatoknak nyújtott üzleti szolgáltatások 
magyar gazdaságfejlődésben játszott szerepét vizsgálja nemzetközi összehasonlí-
tásban. Az üzleti szolgáltatások terjedelmének ÁKM alapú becslését követően rész-
letesebben elemzi a szűken vett üzleti (tudásintenzív, professzionális) szolgáltatá-
sok vállalati/gazdasági jellemzőit. 

A szolgáltatások fontos dinamizáló szerepet játszottak a magyar gazdaságfejlő-
désben (szerkezetváltásban, foglalkoztatásban, termelékenységnövekedésben) az el-
múlt évtizedben. A szűken vett üzleti szolgáltatások járultak hozzá a legnagyobb mér-
tékben a pozitív gazdasági eredményekhez, azonban fejlődésük intenzitása - a ki-
emelkedő kezdeti szintről - elmaradt a velünk együtt csatlakozó országokétól, és 
2000 után trendben a törés jelei mutatkoztak. A professzionális szolgáltatások gaz-
dasági jellemzőinek részletes elemzése e tevékenységek és piacaik rendkívüli hete-
rogenitására, a hazai cégek versenyhátrányaira és a külföldi tőke dominanciájára 
világított rá. A legfőbb tanulság, hogy miközben a felzárkózás egyre inkább a szol-
gáltatások fejlődésén és hatékonyságnövekedésén múlik, ismereteink e területről -
a mérés (mérhetőség) és fontos adatok hiánya miatt - még mindig igen hiányosak.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F43, G32, L24, L84, 014. 

A vállalatoknak nyújtott üzleti szolgáltatások (business related services, BRS) fontossá-
gát jelzi, hogy az Európa Tanács 2000. évi lisszaboni határozata a gazdasági reform 
kulcselemeként - gazdasági szerepükre, a növekedésben és munkahely-teremtésben vár-
ható erejükre alapozva - a szolgáltatások belső piacának megteremtését határozta meg. A 
versenyképesség javításához mindenekelőtt a vállalatok versenyképességére közvetlenül 
ható üzleti/termelői szolgáltatások terjedelmének ismeretére van szükség. Az üzleti szol-
gáltatások hozzájárulása a foglalkoztatáshoz, termelékenységnövekedéshez, külkereske-
delemhez is egyre fontosabbá válik, ennek ellenére e területről nagyon kevés adat áll 
rendelkezésünkre. Ezért kutatásunk során a szektor főbb fejlődési jellemzőit vizsgáltuk, 
néhány most csatlakozott országgal összehasonlítva, majd ÁKM-számítások alapján kí-
sérletet tettünk a szektor terjedelmének magyarországi becslésére. Ezt követően (a kettős 
könyvelésű cégek pénzügyi beszámolói alapján) az üzleti szolgáltatások tudásintenzív 

A tanulmány A magyarországi üzleti szolgáltatások című tanulmány 2-3. fejezetén alapul. (Szerk.: 
Palócz Éva, Kopint-Datorg-GKM, 2004.) A kutatást részben az EU 5. Keretprogram (EU Integration and 
the Prospects for Catch-Up Development in CEECs - The Determinants of the Productivity Gap; No. HPSE-
CT-2001-00065, (www.ihw-halle.de/projects/productivity-gap.htm) és az OTKA (T035132 KGJ) finanszí-
rozta. 

Hamar Judit a Kopint-Datorg tudományos főmunkatársa (e-mail: hamar@kopdat.hu). 
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részterületeinek részletesebb elemzésével próbáltuk meg feltárni e tevékenységek gazda-
sági jellemzőit Magyarországon. 

A cikk első része a szolgáltatásoknak a szerkezetváltásban, a foglalkoztatásban, a hoz-
záadott érték termelésében, a külkereskedelemben betöltött szerepének alakulását mutat-
ja be Magyarországon és néhány most csatlakozott országban 1992-től napjainkig.1 A 
második rész ÁKM-számítások alapján az EU fogalomrendszerének megfelelő üzleti/ 
termelői szolgáltatások terjedelmét és a vállalatokkal való kapcsolatát tárja fel Magyaror-
szágon. Majd a szűken vett üzleti szolgáltatások2 mutatóinak részletesebb elemzése kö-
vetkezik, különös tekintettel a külföldi működőtőke szerepére. 

A s z o l g á l t a t á s o k g a z d a s á g i s z e r e p e a m a g y a r g a z d a s á g f e j l ő d é s b e n 

A magyar gazdaságban az elmúlt tíz évben - a nemzetközi tendenciákhoz hasonlóan - a 
szolgáltatások jelentették a legdinamikusabban fejlődő szektort: a szolgáltatások hozzájáru-
lása a bruttó hozzáadott értékhez 2002-re 66 százalékos, a foglalkoztatott létszám aránya 
pedig közel 60 százalékos volt. 2003-ban tovább nőtt a szektor létszámaránya (1. táblázat). 

A 2. táblázat a főbb szolgáltatási ágak GDP-n belüli részesedését és foglalkoztatásban 
betöltött szerepét mutatja a jelenleg rendelkezésre álló statisztikák szerint. A gazdasági 
ágak hagyományos statisztikai besorolása ugyan nem feleltethető meg a szolgáltatási te-

1. táblázat 
A szolgáltatások ( G - O ) szerepe a magyar gazdaság szerkezetének alakulásában 

(százalékos részarány) 

Év Bruttó hozzáadott érték Létszám 

1992 59,6 53 
1993 61,4 57 ,1 
1994 62,8 58 ,3 
1995 62,4 59 ,4 
1996 62,8 59,1 
1997 61,4 59 
1998 61,7 58 ,3 
1999 62,7 58 ,9 
2000 62,7 59 ,6 
2001 64,5 59 ,4 
2002 66,1 59,7 
2003 66,1 61 ,2 
2002/1992 621,9 108,2 

Megjegyzés: a bruttó hozzáadott érték ágazatonként 
összesítve, adók, támogatások és FISIM nélkül. 

Forrás: KSH Statisztikai Évkönyvek alapján saját szá-
mítás. 

1 A nemzetközi összehasonlításkor a KSH CANSTAT kiadványára, valamint a már említett nemzetközi 
kutatás eredményeire támaszkodtam. Ez egyben a vizsgálatba bevont országok körét is meghatározta. A 
kezdő év, 1992 kiválasztását az indokolta, hogy ez az első év, amikorra összehasonlítható adatok állnak 
rendelkezésre. 

2 Az üzleti/termelői (BRS) szolgáltatások EU által ajánlott fogalmi körülhatárolását és funkcionális cso-
portosítását lásd később. Ebből összehasonlítható adatok a professzionális [a KSH tevékenységi besorolása 
(TEÁOR) szerinti K (összevontan a 70-74 kódszámú)] üzleti szolgáltatásokra állnak rendelkezésre, amit -
megkülönböztetésül a BRS szolgáltatásoktól - (szűken vett) üzleti szolgáltatásnak nevezzük. 
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vékenységek eltérő jellegének, valamennyi igen heterogén, a lakosságnak, közigazgatás-
nak és vállalatoknak nyújtott szolgáltatásokat egyaránt tartalmazzák, és nem különböztet-
hetők meg tudás- vagy munkaigényesség szerint sem. Az azonban egyértelműen kitűnik, 
hogy a magyar gazdaságban is, a nemzetközi tendenciákhoz hasonlóan, a gazdasági 
tevékenységet segítő üzleti szolgáltatások (K) dinamizálták a fejlődést a legnagyobb mér-
tékben: az évtized végére az ágazatonként összesített bruttó hozzáadott értéknek már 
több mint 17 százalékát e tevékenységek adták. 2002-től (és főként 2003-ban) azonban a 
közszolgáltatások és a pénzügyi szolgáltatások részarány-növekedése éppen az üzleti szol-
gáltatások (K) rovására ment végbe. 

A szolgáltatások és azon belül az üzleti (K) szolgáltatások foglalkoztatásban betöltött 
dinamizáló szerepe is egyértelmű: a szektor súlya 53 százalékról közel 61 százalékra nőtt 
2003-ra, az üzleti szolgáltatások bruttó hozzáadott értékbeli létszámaránya pedig közel 
megduplázódott (3,5 százalékról 6,8 százalékra). Ez volt az egyetlen gazdasági ág, ahol 
- bár igen alacsony szintről - rendkívül dinamikusan és folyamatosan nőtt a létszám, 
különösen az évtized második felében és 2003-ban. 

A termelékenység alakulása és szintje a szolgáltatásokban 

A termelékenység mérése és szintjének összehasonlítása az árutermelésben is - még azo-
nos termékféleségek előállításánál is - számos probléma forrása, a szolgáltatások eseté-
ben azonban különösen az. Leegyszerűsítve, a szolgáltatási tevékenységek többsége ese-
tében az egy foglalkoztatottra jutó bruttó hozzáadott értékben mutatkozó különbség alap-
vetően a bérszínvonal különbségeire vezethető vissza. A szolgáltatások által előállított 
(mért) bruttó hozzáadott érték kiemelkedő növekedése Magyarországon 2000-től részben 
a minimálbérek jelentős emelése, majd a közszférában 2002-ben végrehajtott 50 százalé-
kos béremelés következménye. A hatósági ármeghatározás gyakorlata is jelentősen tor-
zítja egyes szolgáltatások esetében a különböző tevékenységek termelékenységi szintjé-
nek és alakulásának összehasonlítását. 

Az egy foglalkoztatottra jutó bruttó hozzáadott értéket termelő képesség szerint a ter-
melékenység szintje a szolgáltatások összességében (G-O) mindvégig meghaladta az ipar-
ban (C+D+E) mért szintet, annak ellenére, hogy a szektorban foglalkoztatottak szám-
aránya folyamatosan nőtt (1. ábra). 

Az 1. ábrán látható, hogy az üzleti (K) és a pénzügyi (J) szolgáltatások egy foglalkoz-
tatottrajutó bruttó hozzáadott érték mutatója mindvégig jóval átlag (G-O) felett mozgott. 
1996-tól 2000-re, majd 2002-ben a közigazgatás, védelem, kötelező társadalombiztosítás 
(L) „termelékenysége" nőtt még kiugró mértékben, miközben a szálláshely, vendéglátás 
(H) mutatója még ma is a legalacsonyabb, és az oktatásban (M) és az egészségügyben (N) 
végbement jelentős teljesítménynövekedés ellenére fajlagos hozzájárulásuk a bruttó hoz-
záadott értékhez jóval átlag alatti maradt. Új jelenség 2003-ban az is, hogy a pénzügyi 
szolgáltatások teljesítményének kiugró növekedése az üzleti szolgáltatások mutatójának je-
lentős visszaesésével párosult. 

Volumennövekedés, trendfordulat ? 

Reálértéken, a nemzeti számlák volumenindexei (3. táblázat) szerint a kilencvenes évek-
ben Magyarországon a növekedés fő húzóerejét a feldolgozóipar, 2000-től - a feldolgo-
zóipar növekedésének lassulásakor - az építőipar és a kereskedelem jelentette. A szolgál-
tatások, azon belül az egyéb szolgáltatások volumennövekedése relatíve szerény, de (2003-
ig) növekvő mértékben járult hozzá a GDP növekedéséhez. 



Üzleti szolgáltatások Magyarországon 885 

1. ábra 
A munkatermelékenység szolgáltatási áganként 

összesen 
• 2003 • 2002 • 2000 U 1996 • 1992 

3. táblázat 
A GDP termelés éves átlagos növekedése, 1992-2002 

(előző év 100 százalék) 

Megnevezés 1992-1996 1996-2000 2000-2002 1992-2002 2 0 0 2 - 2 0 0 3 

GDP 101,3 104,7 103,7 103,1 102,9 
Mezőgazdaság 99 ,6 97 ,8 106,7 100,3 93 ,6 
Ipar 104,8 109,1 101 105,8 103,2 
Feldolgozóipar 106,6 111,7 102,7 107,9 103,4 
Építőipar 98 ,1 106,3 110,6 103,9 99 ,8 
Kereskedelem 97 ,2 103,6 107,4 101,8 104,3 
Szállítás, raktározás, 

távközlés* 102,9 105,1 103,6 103,9 102,6 
Egyéb szolgáltatás 102,2 102,8 103,2 102,6 100,8 

* A sor 1995-től a szálláshely- és vendéglátó-ipari szolgáltatások adatait is tartalmazza. 
Forrás: KSH, Magyarország Nemzeti Számlái, és KSH, Magyar Statisztikai Évkönyv. 

2000-től a recesszió hatására a szolgáltatások korábbi dinamikus növekedése némiképp 
megtorpant, főként az üzleti és a kommunikációs szolgáltatások visszaesése, majd 2003-tól 
a kereskedelem, szálláshely, vendéglátás növekedésének lassulása következtében (2. ábra). 

A szolgáltatások szerepe a magyar külkereskedelemben 

A külkereskedelemben, foglalkoztatásban, GDP-termelésben egyaránt jelentős szerepet 
játszó feldolgozóipar mellett a felzárkózás egyre inkább (és a jövőben még inkább) a 
szolgáltatások fejlődésén és hatékonyságnövekedésén múlik. A KSH adatai (nemzeti szám-
lák) alapján egyértelmű a szolgáltatások külkereskedelmi szerepének folyamatos (2002-
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2. ábra 
A szolgáltatások bruttó hozzáadott értékeinek volumenindexei 

(előző év azonos időszak = 100) 

1 1 1—i Negyedév 

S § 

Forrás: KSH. 

Mozgó átlag 4. sz. (Megtermelt GDP összesen [piaci áron]) 

Mozgó átlag 4. sz. (Szolgáltatások összesen) 

Pénzügyi, gazdasági szolgáltatások 

Kereskedelem, javítás, szálláshely, vendéglátás 

Közigazgatás, oktatás, egészségügy 

Szállítás, raktározás, posta, távközlés 

3. ábra 
Külkereskedelmi egyenleg 

(milliárd forint) 

-1000 
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 

• Szolgáltatásforgalom 

El Áruforgalom 

• • Összes mérleg 

ig tartó) növekedése (3. ábra). A szolgáltatásforgalomban képzó'dött aktívum rendre 
mérsékelte a külkereskedelmi deficitet, 2002-ben azonban a szolgáltatások bevételi több-
letének lemorzsolódása vált a hiány növekedésének fő tényezőjévé. 2003-ban pedig - a 
külkereskedelmi forgalom élénkülésével párhuzamosan - a hiány nagyarányú növekedé-
se jellemezte az áruforgalmat, és a szolgáltatásforgalom egyenlege is negatívvá vált. 
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Ellentétben a külkereskedelemre (GDP szerinti áru- és szolgáltatásforgalomra) 1995-
től jellemző, növekedést generáló hatásával, 2000-től épp az export (és ezzel együtt az 
import) relatív (GDP-hez viszonyított) növekedésének jelentős mérséklődése vált a GDP 
lassulásának egyik legfontosabb tényezőjévé. 

A szolgáltatás-külkereskedelem fizetésimérleg-statisztikája a gyakori tartalmi módosu-
lások miatt hosszú ideig nem tette lehetővé a szolgáltatásforgalom részletes elemzését. 
Az MNB először (1995-ig visszamenőleg) 2004-ben közölte az EU statisztikáknak meg-
felelő új besorolás szerint részletezett adatokat. Ebből látható az idegenforgalom kiemel-
kedő, a folyó fizetési mérleg alakulását rendre jelentősen javító hatása, egyúttal 2001-től 
visszaesése is (4. ábra). 

4. ábra 
A szolgáltatásforgalom egyenlege a fizetési mérlegben 

(millió euró) 

Millió euró 
4000-

2000 

0-) 

-2000 
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1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 

Szolgáltatások idegenforgalom nélkül 

Idegenforgalom 

Folyó fizetési mérleg 

Szolgáltatások összesen 
Forrás: MNB. 

A külföldi működőtó'ke szerepe a szolgáltatási tevékenységek fejlődésében 

A külföldi működőtőke-beáramlás kilencvenes évek első felére jellemző trendjét - első-
sorban kereskedelemre és feldolgozóiparra való koncentrációját - egyre inkább a pénz-
ügyi és a gazdasági szolgáltatások dominanciája váltotta fel. Vállalati adatok szerint (Ha-
mar [2001], [2004a]) a külföldi működőtőke jegyzett tőkére vetített aránya a feldolgozó-
iparban (D) már 1992-re 21 százalékot, a kereskedelemben (G) 15 százalékot ért el, és 
1996-ra gyorsan nőtt tovább (51, illetve 36 százalékra). Azóta a növekedés dinamikája 
lelassult: 2000-re a külföldi működőtőke jegyzett tőkére vetített aránya a feldolgozóipar-
ban 58 százalékra, a kereskedelemben 56 százalékra emelkedett, míg az üzleti szolgálta-
tások és különösen a pénzügyi tevékenységek váltak a legvonzóbb szektorokká a külföldi 
befektetők számára (4. táblázat). A külföldi működőtőke jegyzett tőkére vetített aránya 
21 százalékról 58 százalékra nőtt az üzleti (K) és 44 százalékról 89 százalékra a pénzügyi 
szolgáltatásokban (J). 

A nemzetközi tendenciáknak megfelelően Magyarországon is a legtöbb vállalat még 
2001-ben is az üzleti szolgáltatásokra jött létre (a KSH közlése szerint összesen 9295, 
külföldi tőkével pedig 894 új cég alakult az ágazatban). A külföldi működőtőke jegyzett 
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tőkére vetített aránya azonban jelentősen mérséklődött (ami tőkekivonást vagy a tőkeerő-
sebb hazai tulajdonú cégek létrejöttét egyaránt jelentheti). 2002-ben a külföldi tőkével 
működő cégek száma is csökkent, bár a szektor részesedése a befektetett tőkeállomány-
ból valamelyest növekedett. 

A szolgáltatások szerepe a felzárkózásban az EU néhány új tagországában 

A szolgáltatások gazdasági szerepe valamennyi most csatlakozott országban jelentős fej-
lődésen ment keresztül. A szektor bruttó hozzáadott értéket termelő képessége a leglátvá-
nyosabban az észt és a lengyel gazdaságban nőtt, a legkevésbé Magyarországon, ahol 
már a kiinduló részarány is kiemelkedő (több mint 61 százalék) volt. Hasonlóan, a szol-
gáltatások relatíve a legtöbb munkaerőt Észtországban szívták fel, és a legkevesebbet 
Magyarországon. A viszonylag szerény növekmény ellenére a szektor a foglalkoztatottak 
száma szerint Magyarországon volt a legkiterjedtebb az évtized végén is (közel 60 száza-
lék), de a többi országban is - Lengyelország kivételével - a szolgáltatásokban dolgozott 
a foglalkoztatottak több mint a fele (5. táblázat). 

A gazdaság versenyképességének, szerkezeti átalakulásának, a termelékenységi szint 
EU-15 átlagától való elmaradásának főbb tényezőit elemezve kitűnt, hogy miközben az 
iparban ( C + D + E ) és - Szlovákiához és Észtországhoz hasonlóan - a közszolgáltatások-
ban (L-0) további jelentős szerkezetváltásra van szükség a felzárkózás felgyorsításához, 
addig az üzleti szolgáltatások (J+K) terén az évezred végén nem volt kimutatható lénye-
ges lemaradás (Hamar [2004b] 16. o.). A szolgáltatások bruttó hozzáadott érték mutató-
ja 2000-től 2002-re (CANSTAT adatok alapján)3 az észt gazdaságban nem, a lengyel és 
a magyar gazdaságban viszont erőteljesen tovább nőtt. Lengyelország után Magyaror-
szágon volt a legnagyobb a G-Q szektor relatív növekedése (3 százalékpont), és a lét-
számarány enyhe csökkenése ellenére - az észt mutatóhoz hasonlóan - továbbra is Ma-
gyarországon volt a legnagyobb (72 százalék) e szektor foglalkoztatásbeli súlya. 

5. táblázat 
A szolgáltatások ( G - 0 , illetve G-Q) gazdasági szerepének részarányváltozása néhány 

új EU-tagországban, 1993-2000 (összes ágazat = 100) 

Bruttó hozzáadott érték* Foglalkoztatottak 

Ország G-0 G-Q G-0 G-Q 

1993 2000 2000 2002 1993 2000 2000 2002 

Észtország 57,9 66,2 65,4 65,3 50,8 59,1 68,2 71,9 
Lengyelország 54,0 61 ,3 62,6 66 ,4 42,7 45,5 66 ,4 62,6 
Csehország 55,2 56,8 58,3 60 ,3 48,5 54,1 69,0 69,4 
Szlovákia 58,2 61,3 56,7 58 ,4 49,8 55,9 68,6 69,6 
Magyarország 61,4 62,7 62,7 65,7 57,1 59,7 72,8 71,7 
Szlovénia 56,8 59 ,3 60,5 61,8 47,7 54 ,9 68,4 69 ,0 

* A bruttó hozzáadott érték ágazatonként összesítve, adók, támogatások és FISIM nélkül (kapacitáski-
használás figyelembevétele nélkül). 

Forrás: Nemzeti statisztikák és WIIW adatbázis felhasználásával J. Stephan számításai alapján a szerző 
számításai. CANSTAT Statistical Bulletin, 2003/3. 

3 A KSH 1999-től közöl egységes szerkezetben részletes adatokat, a közszolgáltatások azonban (L-Q) a P 
és a Q szektort is tartalmazzák, ezért nem összehasonlíthatók az előző időszak L-O adataival. 
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Részleteiben vizsgálva a szolgáltatási tevékenységeket (közszolgáltatások nélkül, mi-
vel a Q tevékenység miatt az adatok hosszú távon nem összehasonlíthatók),4 a kereskede-
lem (G) gazdasági súlya (bruttó hozzáadott érték szerint, Csehország kivételével) általá-
ban mindenütt mérséklődött az évtized végéig, a legnagyobb mértékben Szlovákiában, és 
2002-re is csak szerény emelkedés volt kimutatható a magyar és a szlovén gazdaságban. 
Visszaesett a szálláshely-szolgáltatás és vendéglátás (H) súlya is a szlovák, kisebb mér-
tékben a cseh, a magyar és a szlovén gazdaságban. A pénzügyi szolgáltatások relatív 
súlya is csökkent (Csehországban folyamatosan, a magyar és a szlovák gazdaságban 
2000-ig, Lengyelországban pedig 2000-től), míg az észt és a szlovén gazdaságban folya-
matosan, Szlovákiában pedig 2000-től dinamikus növekedés volt tapasztalható. Az üzleti 
szolgáltatások (K) ugyanakkor mindenütt a növekedés húzóerejét jelentették (6. táblázat). 

Megfigyelhető, hogy az üzleti szolgáltatások gazdasági súlya általában a fejlettebb 
(magyar, cseh, szlovén) gazdaságokban már a vizsgált időszak elején is sokkal jelentő-
sebb volt, mint az észt, lengyel vagy szlovák gazdaságban, ugyanakkor az előbbiek ese-
tében a fejlődés dinamikája is szerényebb volt. A relatíve lassú növekedés és a 2000 után 
kimutatható enyhe mérséklődés ellenére a szektor hozzájárulása a bruttó hozzáadott ér-
tékhez még mindig Magyarországon a legnagyobb (17 százalék). A szolgáltatási ágakban 
foglalkoztatottak részarányának alakulásából (6. táblázat 2. része) látható, hogy ez a 
mérséklődés (a közszolgáltatások mellett) a pénzügyi tevékenységek relatív létszámcsök-
kenésével magyarázható, hasonlóan a lengyel, kisebb mértékben a cseh változásokhoz, 
míg az üzleti szolgáltatások (K) szerepe a foglalkoztatásban ekkor is tovább nőtt. 

A termelékenységi különbség szerkezeti meghatározottsága 

Az európai átlaghoz viszonyított termelékenységi rés strukturális okainak vizsgálata 
kimutatta, hogy az üzleti szolgáltatások (ahol a termelékenység általában sokszorosa 
az átlagosnak) sajátos szerepet játszottak néhány ország termelékenységének alaku-
lásában. 

- A szlovák üzleti szolgáltatások ( J + K ) a foglalkoztatottak aránya szerint kirívóan 
alacsony súlyt - az európai átlagnak mindössze harmadát - képviseltek, a termelékeny-
ség ugyanakkor ebben az ágazatban a szlovák gazdaság átlagában mért szint négyszere-
se, és rendkívül gyorsan nőtt 1993-1999 között. 

- Magyarországon a termelékenységi rés jelentős részét adó ágazati hatást részben az 
üzleti szolgáltatások alacsony és az agrárgazdaságban, valamint az iparban kimutatható 
relatíve magas foglalkoztatási hányad magyarázta. 1995 óta valamelyest nőtt a az üzleti 
szolgáltatások foglalkoztatottságon belüli súlya - a közszolgáltatások rovására - , s a 
termelékenység szintje (a pénzügyi szolgáltatásoknál) jóval átlag alatti volt 1999-ben. 

- Szlovéniában hasonlóan kimutatható az üzleti szolgáltatások alacsony és az ipar rela-
tíve nagyobb foglalkoztatási részesedésének a szerepe a termelékenységi szintben jelent-
kező különbségben. 

Stephan [2002] megállapítja: a közszolgáltatásoknál (L-O) regisztrált jelentős ágazati 
hatás következtében a felzárkózás felgyorsításának alapfeltétele, hogy a gazdaságpolitika 
- társadalmi hatásait tekintve - fájdalmas döntésekre szánja rá magát az államigazgatás-
ban és a szociálpolitikában. Ez különösen Magyarországon ütközhet nehézségekbe, ahol 
- az 1995-ben bevezetett gazdaságstabilizációs intézkedések következtében - már koráb-
ban is jelentősen szűkültek ezek a szolgáltatások. 

4 A P tevékenység nagysága elhanyagolható. 
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6. táblázat 
A szolgáltatási ágak gazdasági szerepének alakulása néhány új EU-tagországban, 

1993, 2000, 2002 

Ország Év 
G) Kereske-

delem, 
javítás 

H) Szállás-
hely-szol 

I) Szállítás, 
raktározás, J) Pénzügyi 

K) Ingatlan-
ügyletek, Ország Év 

G) Kereske-
delem, 
javítás gál tatás, posta, közvetítés gazdasági 

G) Kereske-
delem, 
javítás vendéglátás távközlés szolgáltatás 

Folyó áras bruttó hozzáadott érték 
Észtország 1993 17 1,4 12,4 2 ,8 7 , 4 

2000 13,9 1,5 16,2 4,1 11 
2002 14,3 1,6 15,5 4 ,5 11,3 

Lengyelország 1993 21,6 0 ,9 7 0 ,6 7 , 1 
2000 20,3 1,3 6,9 2 ,3 12 ,3 
2002 21,3 1,2 7,9 1,6 13,6 

Csehország 1993 12,2 2 ,3 7,7 7 ,3 12,9 
2000 13,6 1,9 9,5 4,5 13,9 
2002 14,1 2 11,2 3 ,3 14 ,3 

Szlovákia 1993 19,4 2 ,3 8,4 8,7 5 , 5 
2000 13,7 1,5 9,9 3,7 14,4 
2002 13,2 1,2 10,2 5 ,6 13,8 

Magyarország 1993 11,3 2 9 4 ,6 13,1 
2000 10,7 1,8 8,5 3,6 17,3 
2002 11,7 1,7 8,2 3,7 17 

Szlovénia 1993 11,1 2 ,9 7,8 4 10,6 
2000 11,3 2 ,5 7,2 5 14,5 
2002 11,6 2 ,4 7,2 5 ,3 14,7 

Észtország 
Foglalkoztatottak szerint 

Észtország 1993 11,4 2 ,4 8,3 0 ,9 3,9 
2000 13,8 3,5 9,9 10,1 7 
2002 15 3,1 9,6 10,1 7,7 

Lengyelország 1993 13,4 1,2 5,6 1,5 3,9 
2000 14,1 1,7 6,1 18,6 3,7 
2002 13,5 1,7 5,7 15,4 4,6 

Csehország 1993 12,6 2 ,3 7,9 1,3 6,3 
2000 13,1 3 ,3 8 16,3 5,7 
2002 13,3 3,7 8 15,5 5,8 

Szlovákia 1993 9,4 2 ,6 7,7 1,1 4 
2000 12,4 3,1 7,9 14,2 4,3 
2002 12,9 3 ,3 7 ,3 15,4 4,9 

Magyarország 1993 12,3 2 ,9 8,8 1,9 3,6 
2000 14,1 3,5 8,1 15,5 5,3 
2002 14,3 3 ,5 8 13,8 6 

Szlovénia 1993 12,1 3,4 6,3 2 4,7 
2000 12,5 3 ,8 6,4 19,5 5,2 
2002 12,5 3 ,9 6,4 19,5 5,2 

A bruttó hozzáadott érték ágazatonként összesítve, adók, támogatások és FISIM nélkül. NACE-osztályo-
zás, LFS 

Forrás: Nemzeti statisztikák és KSH, CANSTAT, 2003/3. 
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5. ábra 
Egy foglalkoztatottra jutó brut tó hozzáadott ér ték a szolgáltatóágazatokban, 2002 
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A felzárkózás tehát függ attól, hogy a csatlakozó országok az államigazgatásban és 
társadalombiztosításban szükséges reformokat a társadalom számára még elfogadható 
módon valósítsák meg. 

Azóta - mint láttuk - a közszolgáltatásokban foglalkoztatottak száma valamelyest csök-
kent, mégis még mindig Magyarországon a legkiterjedtebb ez a szektor: a foglalkoztatot-
tak több mint egynegyede az L-Q szektorokban dolgozott 2002-ben is. 

Az 5. ábrán látható, hogy a kereskedelem (G), szállítás, raktározás, posta, távközlés 
(/), és kismértékben a pénzügyi szolgáltatások (J) kivételével az egy foglalkoztatottra 
jutó bruttó hozzáadott érték (Szlovénia után) Magyarországon a legmagasabb, döntően 
az üzleti szolgáltatások kiemelkedő munkatermelékenységének köszönhetően. A terme-
lékenység ebben az ágazatban csaknem minden vizsgált országban jóval meghaladta a 
többi ágazatban mért szintet. (Észtország kivételével, ahol a szállítás, raktározás, posta, 
távközlés termelékenységi szintje nagyobb volt, mint az üzleti szolgáltatásoké.) 

Az üzleti/termelői szolgáltatások Magyarországon 

A szektor terjedelme 

A lisszaboni Európa Tanács a vállalatok versenyképességére közvetlenül ható üzleti/ 
termelői szolgáltatások (business related services, BRS) széles körét határozta meg, és 
négy főcsoportba sorolta azokat.5 

- Üzleti Szolgáltatások (NACE/TEAOR 70-74) - tudásintenzív üzleti szolgáltatások: 

5 Az EU statisztika tevékenységi besorolása (NACE) szerint. Forrás: Commission Communication on 
Business Services. COM (1998) 534. o. 
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professzionális szolgáltatások, mint IT-konzultáeió, menedzsmenttanácsadás, K+F-szol-
gáltatások, reklám és szakképzés; működést segítő (operacionális) szolgáltatások, mint 
például ipari tisztítás, biztonsági szolgáltatás és titkársági szolgáltatások. 

- Elosztó kereskedelem (NACE 50-52): az áruk és szolgáltatások más ágazatokba és a 
végső fogyasztókhoz való eljuttatását (kereskedelmét) elősegítő szolgáltató cégeket tar-
talmazza. 

- Hálózati szolgáltatások (NACE 40-41, 60-64): villamosenergia-, gáz-, vízellátás; 
szállítás és kommunikációs szolgáltatások. 

- Pénzügyi szolgáltatások (NACE 65-67): pénzügyi közvetítő szolgáltatások, bankok, 
biztosító cégek. 

Az Európai Unióban az üzleti/termelői szolgáltatások jelentik a legnagyobb gazdasági 
szektort: 2001-ben körülbelül 55 millió főt foglalkoztatott (az EU összes foglalkoztatott-
jának közel 55 százalékát). Számos tagállamban a szektorban foglalkoztatottak száma 
gyorsabban növekedett, mint az Egyesült Államokban. További növekedést jelentenek az 
új tagországok, amelyek gazdaságát a relatíve (foglalkoztatottak számaránya szerint) ki-
sebb, különösen a tudásintenzív üzleti szolgáltatások kisebb aránya jellemez (EC [2003]). 

Versenyképes üzleti szolgáltatások nélkül nem teljesíthetők a lisszaboni célkitűzések. 
Az információs és kommunikációs technológia gyors termelékenységnövekedést tesz le-
hetővé azokban az ágazatokban, ahol erőteljes beruházásokat hajtottak végre e területen, 
ahogy az információs és kommunikációs technológia felhasználása segítheti a vállalato-
kat abban is, hogy növeljék a munka és a tőke kombinációjának teljes hatékonyságát. Ez 
az egyik feltételezett magyarázó tényezője az Egyesült Államokban az utóbbi években az 
elosztó kereskedelemben elért termelékenység látványos növekedésének. 

Európa leginnovatívabb vállalatai közül jó néhány az üzleti szolgáltató ágazatokban 
található, de a K+F általános szintje ezekben a szolgáltatásokban általában alacsonyabb 
és lényegesen elmarad az egyesült államokbelitől. Amíg az EU gazdaságai az elmúlt 
évtizedben váltak szolgáltató gazdaságokká, addig a piaci szolgáltatások még mindig 
viszonylag kis hányadát teszik ki az összes K + F-re fordított kiadásoknak (13 százalék) 
(EC [2003]). 

A piacra lépés alacsony korlátai miatt az üzleti szolgáltatások jelentik a legdinamiku-
sabb szektort az új vállalakozások létesítése terén is: az EU-ban az új cégek több mint 
kétharmada ezekre a tevékenységekre alakult (EC [2003]). Magyarországon hasonló ten-
denciajellemezheti az üzleti szolgáltatásokat (K), vállalatdinamikát azonban - a kilépő és 
az újonnan alakult cégek szakágazati adatainak hiányában - nem tudunk számolni 

A szolgáltatási szektor heterogenitása miatt nem lehetséges a valamennyi területre ki-
terjedő megközelítés. A szektoronként eltérő piaci feltételek szerinti csoportosítás látszik 
célszerűnek. A jelenleg rendelkezésre álló statisztikák alapján azonban még megközelítő-
en is nehéz meghatározni az Európai Bizottság ajánlásainak megfelelően csoportosított, 
az üzleti/termelői (vállalati versenyképességet javító) szolgáltató tevékenységek kiterje-
dését Magyarországon. Részben a megfelelő adatok hiánya, részben pedig azért, mert 
valamennyi szakágazat kibocsátásának kisebb-nagyobb hányada közvetlenül a fogyasz-
tókhoz (háztartásokhoz, végfelhasználókhoz) kerül. 

A nemzeti számlák alapján az üzleti/termelői szolgáltatások hozzájárulása a bruttó 
kibocsátáshoz 31 százalékra, a bruttó hozzáadott értékhez pedig 42-43 százalékára be-
csülhető Magyarországon (7. táblázat). A foglalkoztatottakra vonatkozó részletezett ada-
tok hiányában ugyanakkor csak becsülhető, hogy a magyar üzleti/termelői szolgáltatási 
tevékenységekben együttesen 2000-ben az összes foglalkoztatott 45 százaléka, a 2002-
ben 44 százaléka dolgozott (forrás: KSH-évkönyv). 
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7. táblázat 
Az üzleti/termelői szolgáltató ágak bruttó kibocsátása és bruttó hozzáadott értéke 

(összes bruttó kibocsátás és összes bruttó hozzáadott érték = 100 százalék) 

Bruttó Bruttó hozzáadott 
kibocsátás érték 

kódja neve 2000 2001 2000 2001 

40 Villamosenergia-, gáz-, gőz-, és vízellátás 3 ,1 3,0 3,1 2 ,7 
41 Víztermelés, -kezelés, -elosztás 0 ,4 0,0 0,5 0 ,5 
60 Szárazföldi, csővezetékes szállítás 2 ,8 2,8 3,5 3,5 
61 Vízi szállítás 0 ,0 0,0 0 ,0 0 ,0 
62 Légi szállítás 0 ,4 0,3 0,1 0 ,1 
63 Szállítást kiegészítő tevékenység, utazásszervezés 0 ,9 1,0 1,2 1,1 
64 Posta és távközlés 2 ,4 2 ,3 3,7 3 ,7 

Hálózati szolgáltatások 10,0 9,5 12,1 11,7 
51 Nagykereskedelem 4,5 4,6 4,5 4 ,8 
52 Kiskereskedelem 3,6 3,7 4,6 4 ,9 
51--52 Elosztó kereskedelem 8,0 8,3 9,2 9 ,7 

65 Pénzügyi tevékenység biztosítás nélkül 1,7 1,6 2 ,4 2 ,3 
66 Biztosítás, kivéve kötelező tb 0 ,6 0,6 0,6 0 ,6 
67 Pénzügyi kiegészítő tevékenység 0 ,4 0,5 0,6 0 ,6 
65--67 Pénzügyi szolgáltatások 2 ,8 2,7 3,6 3,5 

70 Ingatlanügyletek 4 ,6 4,7 8,8 8,7 
71 Kölcsönzés 0 ,3 0 ,3 0,5 0 ,5 
72 Számítástechnikai tevékenység 0 ,9 1,0 1,3 1,4 
73 Kutatás, fejlesztés 0 ,3 0,3 0,4 0 ,4 
74 Gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatás 4 ,5 5,0 6 ,3 6 ,7 
70--74 Üzleti szolgáltatások 10,5 11,3 17,3 17,7 

Összes üzlettel kapcsolatos (BRS) szolgáltatás 31 ,3 31,3 42,2 42 ,6 

Forrás: KSH, Magyarország nemzeti számlái. 

Az üzleti/termelői szolgáltatások és a vállalatok közötti kapcsolat 

A szektor önmagában is domináns része az EU gazdaságainak, még fontosabb a jelen-
tősége más tevékenységek működési hatékonysága szempontjából. Szorosan kapcsolódik 
a feldolgozóiparhoz, mivel valamennyi termék (áru) tartalmaz szolgáltatási elemet. Sok-
szor a szolgáltatások hozzájárulása a feldolgozóipari termék hozzáadott értékéhez a piac-
képesség meghatározó tényezője. A közszolgáltatások és a szolgáltatási szektor maga is 
egyre inkább függvényévé válik más üzleti szolgáltatásnak. 

A szolgáltatásokat előállíthatja maga a vállalat - függetlenül saját tevékenységétől - , 
vagy vásárolhatja azokat. Sok vállalat bizonyos szolgáltatásokat, amelyeket korábban 
maga végzett, kihelyezi, hogy a versenypiacon, erre szakosodott cégtől vásárolja meg, 
vagy/és hogy növelje a rugalmasságát. Az üzleti szolgáltatások növekedését gyakran a 
munkaerő feldolgozóiparból a szolgáltatásokba való vándorlásával magyarázzák. A nö-
vekedés azonban valójában ennél sokkal komplexebb okokra vezethető vissza. A terme-
lési rendszerek változása, a nagyobb rugalmasság, az élesebb verseny a nemzetközi pia-
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cokon, az információs-kommunikációs technológia és a tudás növekvő szerepe, azaz az 
új típusú szolgáltatások megjelenése is fontos tényező. Az üzleti szolgáltatások fontossá-
gának megértéséhez figyelembe kell venni azok beépülését a vállalatok és más szolgálta-
tások értékláncába. Az EU-ban, becslések szerint, az üzleti szolgáltatások kibocsátásának 
több mint a fele a szektor közbenső (intermedier) keresletét elégíti ki, míg a feldolgozó-
ipar kevesebb mint az egyharmadát használja fel (EC [2003]). 

Magyarországon a vállalati szféra inputjaként felhasznált szolgáltatótevékenységek 
nagyságrendjére az ágazati kapcsolatok mérlege (ÁKM) alapján próbáltunk meg képet 
kapni. Ebből kitűnt, hogy az egyes szolgáltatásfajtákon belül is (mint például a hálózati 
szolgáltatások) rendkívül eltérő a tevékenységet felhasználók megoszlása (intermedier 
vagy végső felhasználásra, exportra, valamint az inputok: import és beruházás aránya). 

Az ÁKM 2000. évi forrástáblája alapján megállapítható, hogy a vizsgált szolgáltatás-
fajták közül az egyéb üzleti szolgáltatások hazai kibocsátásának több mint egynegyedé-
vel, 26 százalékával azonos a nem rezidenseknek kifizetett (azaz import) szolgál tatáshá-
nyad, hasonló, 25 százalékos arányt találunk a gépkölcsönzéseknél és a vízi szállítások-
nál. A járműkereskedelem nélküli kiskereskedelemben, a kötelező társadalombiztosítás 
nélküli biztosítások és a pénzügyi tevékenységek szakágazatokban tíz százalékot megha-
ladó az importarány, és közel tíz százalék a légi szállításnál. 

A légi szállítás 85 százaléka, a vízi szállítás 51 százaléka, míg a szárazföldi szállítás 34 
százaléka exportcélokat szolgál. Kiemelkedő az exportorientáció a pénzügyi kiegészítő 
tevékenységeknél, és a pénzügyi tevékenységeknél (40-48 százalék). Az egyéb üzleti 
szolgáltatások kibocsátásának is közel fele a nem rezidensek számára végzett tevékeny-
ség, míg a gépkölcsönzés 26 százaléka, a számítástechnika 19 százaléka és a kutatás-
fejlesztés kibocsátásának 14 százaléka az export. 

A vizsgált szolgáltatások átlagában a kibocsátás közel fele került (47,6 százalék) a 
vállalati szférába, intermedier felhasználásra, 36 százaléka a háztartásokhoz, 3 százalé-
kát a kormányzat használta fel, 7,1 százalék állóeszköz-felhalmozást és 16 százalék ex-
portcélokat szolgált. 

A pénzügyi tevékenységek, az egyéb üzleti szolgáltatások és a gépkölcsönzés kibocsá-
tásának - eltérően az átlagostól - kiemelkedő (70 és 85 százalék közötti) hányada inter-
medier, valamely más vállalat tevékenységébe épül be. A közműszolgáltatások 
(villamosenergia-, gáz-, gőz-, vízellátás) 59 százalékát és a posta és távközlés kibocsátá-
sának is 55 százalékát a vállalati szféra használja fel. 

A nagykereskedelem, valamint a szállítást kiegészítő utazásszervezés szakágazat kibo-
csátásának átlag feletti hányada (47 százaléka) szolgálja a vállalati szférát, a kutatás-
fejlesztés, a szárazföldi szállítás és a számítástechnikai tevékenység esetében pedig átlag 
körüli a vállalati szféra számára nyújtott tevékenységek részaránya az összes kibocsátás-
hoz viszonyítva. 

Az ingatlanügyletek, kiskereskedelem, vízi szállítás kibocsátásának alig 20 százaléka, 
a légi szállításnak pedig mindössze 10 százaléka szolgál vállalati célokat. 

A vállalati szférán belül az üzleti/termelői szolgáltatások fő felhasználója a feldolgozó-
ipar (átlag 26 százalék) és a kereskedelem (16 százalék). Az egyéb üzleti szolgáltatások-
hoz használják fel a távközlés intermedier kibocsátásának 10 százalékát, saját kibocsátá-
suk 17 százalékát, és a számítástechnikai szolgáltatások közel 11 százalékát. Összességé-
ben a K szektor (70-74 alá tartozó cégek) vállalatoknak nyújtott szolgáltatásainak 23 
százalékát a feldolgozóipar, 19 százalékát a kereskedelem, 14 százalékát a szektor maga 
használja fel. 
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A szűken vett üzleti szolgáltatások Magyarországon vállalati adatok alapján 

Az ÁKM-számítások alapján láthattuk, hogy a magyar gazdaságban a széles értelemben 
vett üzleti szolgáltatásoknak közel fele intermedier szolgáltatás (a vállalatok által felhasz-
nált szolgáltatás), és több mint egynegyedét a feldolgozóipar használja fel. A szűken vett 
üzleti szolgáltatások (K) esetében az intermedier felhasználás aránya kiemelkedő (ingat-
lanügyletekkel 52 százalék, ingatlanügyletek nélkül 59 százalék), a feldolgozóipar rész-
aránya azonban csupán átlagos (ingatlanügyletekkel 22, ingatlanügyletek nélkül 26 szá-
zalék): a szektor (K) saját kibocsátásának közel 14 százalékát (ingatlanügyletek nélkül 17 
százalékát) használja fel. 

A szolgáltatások rohamos fejlődésének előbbiekben vázolt fontosabb hatásait Magyar-
országon a következőkben a szűken vett üzleti szolgáltatások (K szektor) részletesebb 
(70-74) elemzésével próbáljuk meg feltárni. A kettős könyvelést folytató 2000. évi vál-
lalati adatok alapján a következő főbb jellemzők mutathatók ki. E szektorban 37 712 
kettős könyvelést folyató céget találtunk, 190 ezer foglalkoztatottal. Az átlagos vállalat-
méret mindössze öt fő, de akadt cég közel négyezres létszámmal is. A gazdasági tevé-
kenységet segítő szolgáltatásokban található a legtöbb vállalat (több mint 22 ezer), 123 
ezer fővel, és az árbevétel több mint 10 százaléka exportból származott. Az exportorien-
táció - a vállalatszám szerint legkisebb szakágazatban - a kutatás-fejlesztésben a legna-
gyobb: közel 16 százalék. Az átlagos vállalatméret is itt „vezet" 7,5 fővel (az átlagos 
eltérés 28-szoros, a legnagyobb cég 408 fős). 

A gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásokat követően - vállalatszám és létszám 
szerint - a második legnagyobb tevékenységi ágat az ingatlanügyletek jelentették: a 9537 
kettős könyvelést folytató cég több mint 34 ezer foglalkoztatottal azonban csaknem kizá-
rólag a hazai piacon tevékenykedett, az exportarány 1,5 százalék. 

Tulajdonviszonyok. A szektor jegyzett tőkéjének átlag 58 százaléka volt külföldi tu-
lajdonban 2000-ben, döntően a gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásokban kiemel-
kedő (71 százalékos) külföldi részesedés következtében. 

A hazai magántulajdon aránya relatíve a számítástechnikai szolgáltatásokban jelentős, 
azonban itt is alig haladja meg a 40 százalékot, míg a belföldi társaságok tulajdonában 
volt a szakágazat jegyzett tőkéjének másik 30 százaléka. Hasonlóan jelentős a belföldi 

8. táblázat 
Az üzleti szolgáltatások tulaj donszerkezete 2000. december 31-én 

(a jegyzet t tőke százalékában) 

Gazdasági 
Ingatlan- Kölcsön- Számítás- Kutatás, tevékeny- Összesen 

(70-74) A jegyzett tőke ügyletek 
(70) 

zés 
(71) 

technika 
(72) 

fejlesztés 
(73) 

séget segítő 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

Állami 5,3 0 , 0 0 ,8 34,2 1,8 2 ,9 
- önkormányzati 3,5 0 , 0 0 ,2 2,7 2 , 2 2 ,5 
- tartós állami 1,1 0 , 0 0 ,6 23,9 0 , 3 0 ,7 
Belföldi magánszemély 11,2 18,5 40 ,3 22,3 5 , 9 8 ,3 
Belföldi társaság 46,0 58 ,2 30,0 16,1 18 ,0 26,6 
Külföldi tulajdonú 31,6 16,6 27 ,5 23,6 7 0 , 7 57,9 
Belföldi pénzintézeti 

tulajdon 6,1 37 ,0 1,2 0,0 0 , 3 2 ,4 

Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 
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társaságok részaránya az ingatlanforgalmazásban és a gépkölcsönzésben, ahol még a 
pénzintézetek tulajdoni hányada kiemelkedő. A kutatás-fejlesztés az egyetlen terület, ahol 
az állami tulajdon még számottevő (34 százalék, a tartósan állami tulajdon aránya 24 
százalék). 

A tulajdoni szerkezet, azon belül a külföldiek részarányának szakágazatonkénti eltéré-
sei jól jelzik, hogy még ez a szűkebb tevékenységi terület is szakágazatonként, vállala-
tonként is rendkívül heterogén (9. táblázat). A külföldi tőkével működő cégek vállalat-
szám szerint a legnagyobb arányban az ingatlanügyletekben vettek részt (minden negye-
dik cégben volt külföldi tőke 2000-ben). Létszám és exportaktivitás szerint ugyanakkor a 
külföldi cégek jelenléte a gépkölcsönzésben és a számítástechnikai szolgáltatásokban csak-
nem kizárólagossá vált: a gépkölcsönzésnél az export 91 százalékát, a számítástechniká-
ban 74 százalékát a külföldi tőkével működő cégek szolgáltatták, de a gazdasági tevé-
kenységet segítő szolgáltatásokat nyújtó külföldi tulajdonú cégek is a foglalkoztatottak 
egynegyedével az értékesítés 36 százalékát és az exportárbevétel 65 százalékát állították 
elő. A kutató-fejlesztő cégeknek csupán egytizede működött külföldi tőkével, az exportnak 
azonban közel a felét és az árbevételnek 30 százalékát bonyolították. Minden ötödik K + F -
tevékenységet folytató munkavállaló külföldi érdekeltségű cégnél dolgozott 2000-ben. 

9. táblázat 
A külföldi tőkével működő cégek részaránya a szakágazatban 

Szakágazat 

A cégek 
száma 

Tárgyi 
eszközök 

Export-
értékesítés 

nettó 
árbevétele 

Értékesítés 
nettó 

árbevétele 

Átlagos 
állományi 

létszám 

szerint 

Ingatlanügyletek (70) 
Kölcsönzés (71) 
Számítástechnika (72) 
Kutatás-fejlesztés (73) 
Gazdasági tevékenységet 

segítő szolgáltatás (74) 
Összesen (70-74) 

25.2 
12,9 
10.3 
10,6 

8,8 
13,2 

56,0 
41,0 
40.5 
19,2 

38.6 
51,8 

49 .7 
90 .8 
74 ,2 
48 .5 

65 ,4 
66 .6 

33,5 
37,1 
34,4 
29,8 

35.8 
34.9 

19.5 
36,2 
22.6 
21,5 

19,8 
20,5 

Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 

Eszközszerkezet. A vállalatok pénzügyi adatai kevés információt nyújtanak az egyes 
tevékenységekhez szükséges inputok jellemzőiről. Az immateriális javak összes eszköz-
höz viszonyított aránya a szektor egészében átlagosan valamivel nagyobb (2 százalék!), 
mint a feldolgozóipari cégeknél. (A mérés problémáit jelzi ugyanakkor a mindössze 2 
százalékos részarány.) A számítástechnikai, és különösen a kutatás-fejlesztéssel foglal-
kozó cégeknél lényegesen nagyobb (7, illetve 20 százalék) ez az arány. A befektetett 
pénzügyi eszközök súlya a gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásoknál kiemelkedő: 
közel 61 százalék (10. táblázat). 

A külföldi cégek kiemelkedő súlyát jelzi, hogy a befektetett pénzügyi eszközök 79 
százaléka (a gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásoknál 87 százaléka), a nem anya-
gi javak 65 százaléka (az ingatlanügyleteknél 77 százaléka), a beruházások 62 százaléka 
és a beruházási és fejlesztési hiteleknek is a 73 százaléka (szintén az ingatlanügyleteknél, 
valamint a kutatásfejlesztésben ezt meghaladó hányada) a külföldi tőkével működő cégek 
eszközeit gyarapították (11. táblázat). 
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10. táblázat 
Az összes üzleti szolgáltatást végzó' vállalat eszközszerkezete, 2000* 

(eszközök összesen = 100) 

Megnevezés 
Ingatlan-
ügyletek 

(70) 

Kölcsön-
zés 
(71) 

Számítás-
technika 

(72) 

Kutatás, 
fejlesztés 

(73) 

Gazdasági 
tevékeny-

séget segítő' 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

I. Immateriális javak 1,9 1,1 7,1 20 ,2 1,4 2 ,0 
II. Tárgyi eszközök 58 ,9 63,3 23,1 19,7 8,3 29,9 
III. Befektetett pénzügyi 

eszközök 12,6 4 ,2 5,3 8 ,4 60,5 37,9 
Beruházások 7 ,3 5 ,2 2,5 1,8 0,6 3,3 
IV. Pénzeszközök 5 ,9 4 ,3 17,0 13,6 4,9 5 ,8 

* Kettős könyvelést folytató vállalatok. 
Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 

11. táblázat 
A külföldi cégek részaránya a vizsgált szolgáltatási szakágazatokban az összes vállalat 

százalékában 

Megnevezés 
Ingatlan-
ügyletek 

(70) 

Kölcsön-
zés 
(71) 

Számítás-
technika 

(72) 

Kutatás, 
fejlesztés 

(73) 

Gazdasági 
tevékeny-

séget segítő 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

Vállalatok száma 
Átlagos statisztikai 

állományi létszám 

25 ,2 

19,5 

12,9 

36,2 

10,3 

22,6 

10,6 

21 ,5 

8,8 

19,8 

13,2 

20 ,5 

I. Immateriális javak 
II. Tárgyi eszközök 
Beruházások 
III. Befektetett pénzügyi 

eszközök 
Eszközök (aktívák) 

összesen 

7 7 , 0 
56 ,0 
64 ,9 

32 ,3 

48 ,6 

44,5 
41,0 
49,7 

8,7 

36,2 

64,6 
40,5 
71,4 

53,4 

47,1 

21 ,6 
19,2 
13,4 

4 , 6 

22 ,2 

70,3 
38.6 
35,3 

86.7 

70,5 

65,2 
51,8 
61,5 

79,1 

59,7 

Saját tőke 
Beruházási és fejlesztési 

hitelek 
Források (passzívák) 

összesen 

30 ,4 

75 ,2 

48 ,6 

20,2 

65,7 

36,2 

42,7 

51,2 

47,1 

27 ,0 

74 ,4 

22 ,2 

72,3 

38,8 

70,5 

58 ,8 

73 ,2 

59 ,7 

Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 
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Költségszerkezet. A ráfordítások szerkezetére vonatkozóan a szolgáltatásoknál elvileg a 
bérköltség kiemelkedő és az anyagköltség jóval szerényebb arányára számítottunk. Szá-
mításaink szerint valóban kisebb az anyag-, és nagyobb a bérhányad a feldolgozóipari 
átlaghoz képest: az összes ráfordítás átlag 60 százalékát az anyagjellegű kifizetések tették 
ki 2000-ben (12. táblázat). Ebből azonban igen jelentős az alvállalkozóknak kifizetett 
összeg, az összes ráfordítás több mint egynegyede, a gazdasági tevékenységet segítő 
szolgáltatásoknál pedig egészen kiemelkedő: 31 százalék. A számítástechnikai szolgálta-
tásoknál az eladott áruk beszerzési értékének (elabe) nagyobb aránya abból adódik, hogy 
valamilyen hardverelem minden tevékenységhez szükséges. 

A bérköltségek szakágazatonként eltérő aránya valamelyest jelzi a tevékenységek elté-
rő tudásintenzitását. Az áltagosan 9 százalékos bérhányad azonban meglepően alacsony, 
ami a tudás (humántőke) alulfinanszírozása mellett feltehetően a jelentős bérterhek elke-
rülésének szándékát is tükrözi. A közel negyven vállalatnál lefolytatott személyes inter-
júk alapján eléggé érdekes kép bontakozott ki arról, hogy mely tevékenységeknél és 
vállalatoknál erősebb ez a szándék: egyértelműen kitűnt, hogy a bizalmi tevékenységek-
nél és ahol fontos a tudás és az ismeret vállalaton belül tartása, ott az alvállalkozás nem, 
vagy alig jellemző (általában a versenyképesebb, többnyire külföldi vállalatcsoport tagja-
ként működő cégeknél fontos a főállású, jól fizetett szakembergárda). 

12. táblázat 
Az összes vállalat üzleti szolgáltatásainak költségszerkezete, 2000* 

(összes ráfordítás = 100 százalék) 

Megnevezés 
Ingatlan-
ügyletek 

(70) 

Kölcsön-
zés 
(71) 

Számítás-
technika 

(72) 

Kutatás, 
fejlesztés 

(73) 

Gazdasági 
tevékeny-

séget segítő 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

Anyagköltség 
Igénybe vett anyag-

jellegű szolgáltatások 
Elabe 
Alvállalkozói teljesítés 

értéke 
IV. Anyagjellegű 

ráfordítások 

8.3 

5.4 
19,3 

19,7 

52,7 

5,9 

3,9 
13,3 

11,2 

34,3 

5,2 

6 ,0 
33,8 

19,5 

64,4 

12,1 

8,8 
10,5 

19,0 

50,4 

7,4 

6 ,3 
14,4 

30,9 

59,0 

7,9 

6 ,4 
19,9 

26.7 

60.8 

Bérköltség 
Társadalombiztosítási 

járulék 
V. Személyi jellegű 

ráfordítások 

5,0 

1,9 

8,0 

4,2 

1,6 

6,5 

9 , 0 

3 ,4 

14,3 

14,4 

5,5 

23,8 

10,0 

3,7 

16,0 

8,9 

3 ,3 

14,3 

VI. Értékcsökkenési 
leírás 

VII. Egyéb költségek 
VIII. Egyéb ráfordítások 

10,6 
12,8 
15,9 

25,1 
9,1 

25 ,0 

4 ,0 
13,0 
4 ,2 

4,3 
15,4 
6,1 

3,6 
14,8 
6,5 

7 ,0 
14,7 
10,2 

* Kettős könyvelést folytató vállalatok. 
Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 
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13. táblázat 
A külföldi tőkével működő cégek költségszerkezete, 2000 

(összes ráfordítás = 100 százalék) 

Megnevezés 
Ingatlan-
ügyletek 

(70) 

Kölcsön-
zés 
(71) 

Számítás-
technika 

(72) 

Kutatás, 
fejlesztés 

(73) 

Gazdasági 
tevékeny-

séget segítő 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

Anyagköltség 
Igénybe vett anyag-

jellegű szolgáltatások 
Elabe 
Alvállalkozói teljesítés 

értéke 
IV. Anyagjellegű 

ráfordítások 

4,3 

4 ,6 
11,6 

17,2 

37,7 

8,2 

5 ,8 
16,8 

9 ,4 

40,2 

2,6 

8 ,3 

28.5 

14.6 

53,9 

10,5 

13,4 
9 ,3 

50,0 

83,2 

6,1 

5,7 
16,9 

26,4 

55,2 

5,6 

6 ,4 
18,6 

23 ,5 

54,1 

Bérköltség 
Társadalombiztosítási 

járulék 
V. Személyi jellegű 

ráfordítások 

3,4 

1,2 

5,2 

6,5 

2 ,4 

9,7 

11,8 

4 ,1 

17,8 

28,2 

10,1 

43,5 

10,0 

3,5 

15,4 

9,4 

3 ,3 

14,3 

VI. Értékcsökkenési 
leírás 

VII. Egyéb költségek 
VIII. Egyéb ráfordítások 

16,5 
15,4 
25 ,3 

28,4 
10,8 
10,9 

5 ,3 
17,4 
5 ,5 

6 ,2 
33,7 
18,4 

3,6 
17,8 
8,0 

8 ,9 
18,3 
13,2 

Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 

A külföldi tőkével működő cégek költségszerkezete néhány érdekes eltérést mutat a 
szakágazati átlagoktól (13. táblázat). A ráfordításokon belül általában kisebb az anyag-
hányad, döntően az alvállalkozóknak kifizetett összegek kisebb aránya következtében. 
Ez alól markáns kivételt jelent a kutatás-fejlesztés, ahol az összes ráfordítás fele az alvál-
lalkozói teljesítményekre kifizetett összeg. 

A személyjellegű ráfordítások a külföldi cégek esetében - általában és különösen a 
számítástechnikában és a kutatás-fejlesztés területén - a költségek jóval nagyobb arányát 
emésztik fel, mint a szakágazat átlagában. Ez alól az ingatlanügyletek és a gazdasági 
tevékenységet segítő szolgáltatások jelentenek kivételt. A közvetlen bérként kifizetett 
költségek aránya az ingatlanügyletek kivételével a szakágazati átlagot jóval meghaladó 
nagyságú. Ez különösen feltűnő a kutatás-fejlesztés ágazatban. Az amortizáció kismérték-
ben, míg az egyéb költségek és ráfordítások akár kétszer-háromszor nagyobb arányt képvi-
selnek a külföldi cégek kiadásaiban, mint a szakágazati átlag (vö. 12. és 13. táblázat). 

A gazdálkodás eredményessége. Az üzleti szolgáltatásokat végző összes kettős könyve-
lést folytató cég fajlagos gazdasági mutatóinak részletes (szakágazatonkénti) elemzése 
alapján kitűnik, hogy a gépkölcsönzés és a számítástechnikai szolgáltatások teljesítménye 
minden tekintetben kiemelkedő, míg a kutatás-fejlesztés és a gazdasági tevékenységet 
segítő szolgáltatások igen szerény eredményeket produkáltak szakágazati átlagban (14. 
táblázat). Az ingatlanügyleteknél az adózás előtti és az adózott eredmény eltérése egé-
szen rendkívüli (majdnem háromszoros). 
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14. táblázat 
Üzleti szolgáltatások néhány fontosabb gazdasági mutatója, 2000 

(az összes kettős könyvelést folytató vállalat) 

Gazdasági 
Ingatlan- Kölcsön- Számítás- Kutatás, tevékeny- Összesen 

(70-74) Megnevezés ügyletek 
(70) 

zés 
(71) 

technika 
(72) 

fejlesztés 
(73) 

séget segítő 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

Egy foglalkoztatottra jutó (millió forint/fő) 
Nettó árbevétel 16,90 21 ,02 17,23 8,41 9 ,43 11,92 
Export 0,25 1,58 1,50 1,30 1,02 0 ,96 
Üzemi eredmény 1,08 2 ,09 1,05 0,07 0 ,46 0 ,67 
Mérleg szerinti 

eredmény - 0 , 8 6 0 ,63 0 ,49 -0 ,12 - 0 , 3 9 - 0 , 3 4 
Szokásos eredmény - 0 , 1 4 0 ,94 1,04 0,24 0 ,63 0 ,53 

Egy vállalatra jutó (millió forint / fő) 
Nettó árbevétel 60,90 116,02 83,15 63,17 52 ,87 60 ,12 
Export 0,90 8,73 7 ,26 9,79 5 ,70 4 ,82 
Üzemi eredmény 3,89 11,53 5 ,06 0,50 2 ,60 3 ,37 
Mérleg szerinti 

eredmény - 3 , 1 0 3 ,50 2 ,37 -0 ,90 - 2 , 1 6 - 1 , 7 1 
Szokásos eredmény - 0 , 5 0 5 ,18 5 ,04 1,77 3 ,53 2 ,69 

Tőkearányos eredmény (százalék) 
Üzemi eredmény/ 

jegyzett tőke 5,9 41 ,3 54,7 2,9 3 ,8 5 ,8 
Szokásos eredmény/ 

jegyzett tőke - 0 , 8 18,5 54,6 10,2 5 ,2 4 ,6 
Adózott/adózás előtti 

eredmény (százalék) 276,6 78 ,2 78 ,0 36,3 - 8 6 , 1 - 2 , 0 
Fizetett osztalék/adózott 

eredmény (százalék) - 98 ,76 41 ,1 51 ,4 242,2 - 6 6 9 , 6 -12 321 

Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 

A külföldi működőtőke egyes szolgáltatási tevékenységek fejlődésére gyakorolt hatá-
sát jól jelzik a vállalatcsoportonként eltérő gazdasági mutatók (15. táblázat). Az összes 
vállalat és a külföldi cégek gazdasági mutatóinak egybevetéséből egyértelmű, hogy a 
külföldi tőkével működő cégek a vizsgált tevékenységek esetében (a feldolgozóiparhoz 
hasonlóan) jelentős mértékben hozzájárultak az ágazat fejlődéséhez. 

A munkatermelékenység javításához való hozzájárulásuk fontosságát igazolja, hogy az 
egy foglalkoztatottra jutó gazdasági mutatók a külföldi cégek körében kétszer-háromszor 
kedvezőbbek, mint az összes kettős könyvelést folytató cég átlagában. 

A fajlagos (egy foglalkoztatottra jutó) nettó árbevétel különösen a gazdasági tevékeny-
séget segítő szolgáltatásoknál (180 százalék), az ingatlanügyleteknél (172 százalék) és a 
számítástechnikai tevékenységeknél (152 százalék) jóval nagyobbak, de még a kutatás-
fejlesztésben is meghaladják (139 százalék) a szakágazati átlagot. 

A külföldi cégek jóval erőteljesebb exportorientációját mutatja, hogy az egy foglal-
koztatottra jutó exportárbevétel összességében kétszer-háromszor nagyobb, a számítás-
technikai és a gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatások esetében több, mint három-
szorosa a szakágazati átlagnak. 
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15. táblázat 
Néhány fontosabb gazdasági mutató, 2000 

(a külföldi tó'kével működő kettős könyvelést folytató vállalat) 

Gazdasági 
Ingatlan- Kölcsön- Számítás- Kutatás, tevékeny-

Összesen 
(70-74) Megnevezés ügyletek 

(70) 
zés 
(71) 

technika 
(72) 

fejlesztés 
(73) 

séget segítő 
szolgáltatás 

(74) 

Összesen 
(70-74) 

Egy foglalkoztatottra ju tó (millió forint /fő) 
Nettó árbevétel 29 ,01 21,56 26 ,23 11,68 17,02 20,27 
Export 0 , 6 4 3,97 4,94 2 , 9 4 3,36 3,10 
Üzemi eredmény 1,81 2,32 1,70 - 2 , 3 1 0,55 0,90 
Mérleg szerinti 

eredmény - 3 , 5 1 0,71 0,96 - 2 , 1 6 -2 ,28 - 1 , 9 5 
Szokásos eredmény - 2 , 4 2 1,15 1,64 - 1 , 9 6 1,58 0,77 

Egy vállalatra jutó (mill ió forint/vállalat) 
Nettó árbevétel 80 ,97 334,14 277 ,38 176,89 216,01 158,61 
Export 1,78 61,59 52,22 44 ,61 42,59 24,28 
Üzemi eredmény 5 , 0 4 35,96 18,02 - 3 5 , 0 6 6,99 7 ,03 
Mérleg szerinti 

eredmény - 9 , 7 8 10,94 10,17 - 3 2 , 6 6 -28 ,95 - 1 5 , 2 7 
Szokásos eredmény - 6 , 7 6 17,79 17,35 - 2 9 , 6 4 20,03 6,03 

Tőkearányos e redmény (százalék) 
Üzemi eredmény/ 

jegyzett tőke 5 ,4 87,9 58 ,4 - 7 6 , 4 1,2 2 ,6 
Szokásos eredmény/ 

jegyzett tőke - 7 , 3 43,5 56 ,3 - 6 4 , 6 3,5 2 ,2 
Adózott/adózás előtti 

eredmény (százalék) 125,3 76,3 76 ,9 103,6 112,5 124,6 
Fizetett osztalék/adózott 

eredmény ( százalék) - 4 3 , 0 9 16,1 60 ,4 - 0 , 2 -31 ,9 - 4 6 , 4 6 

Forrás: APEH-GKM, kettős könyvelésű cégek adóbevallásai alapján, saját számítás. 

Az egy foglalkoztatottra jutó üzemi eredmény mutatója is a külföldi cégek jóval hatéko-
nyabb működését jelzik: az ingatlanügyleteknél és a számítástechnikai szolgáltatásoknál 
kiemelkedő (168, illetve 162 százalék) a különbség a külföldi cégek javára, ugyanakkor 
a külföldi cégeknél keletkezett veszteség is - a kutatás-fejlesztésben - sokszorosa az átlag-
nak. 

A mérleg szerinti eredmény ugyanakkor 2000-ben csupán a kölcsönzés és a számítás-
technikai szolgáltatásoknál nem mutatott veszteséget, itt a külföldi cégek fajlagos mutatói 
13 százalékkal, illetve kétszeresen jobbak voltak, mint a szakágazati átlag. Ezzel szem-
ben a kutatás-fejlesztésben tevékenykedő külföldi cégek fajlagos vesztesége 18-szor, a 
gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásokban pedig hatszor nagyobb volt, mint a 
szakágazat egészében. 

Az egy vállalatra jutó árbevétel-, export- és eredménymutatók egyaránt valamennyi 
szakágazatban a külföldi cégek átlagot jóval meghaladó, fejlődést dinamizáló szerepét 
bizonyítják: 

- árbevételük a gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásoknál négyszeres, a számi-
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tástechnikában több, mint háromszoros, de a kutatás-fejlesztésben is csaknem háromszo-
rosa az átlagnak; 

- az exportmutatók esetében a különbség még sokkal nagyobb: hétszeres a gazdasági 
szolgáltatásoknál, a számítástechnikában és a gépkölcsönzésnél, és négy és félszeres a 
kutatás-fejlesztésben. 

- Az egy vállalatra jutó üzemi eredmény is jóval kedvezőbb a külföldi cégek köré-
ben: a számítástechnikai szolgáltatásoknál 3,5-szeres, a kölcsönzésben háromszoros, a 
gazdasági szolgáltatásokban pedig az átlagnál több mint és két és félszer nagyobb ered-
mény keletkezett 2000-ben. A kutatás-fejlesztés vesztesége azonban 70-szerese volt az 
átlagnak. 

A kutatás-fejlesztésben, a külföldi cégek körében keletkezett veszteség miatt a tőke-
arányos eredménymutatók a vizsgált szolgáltatások összességében a külföldi cégek köré-
ben átlag fele akkora megtérülést mutatnak, mint az összes vállalat esetében. 

Szakágazatonként jelentősek a különbségek: 
- a tőkearányos üzemi eredmény a gép- és egyéb ingóságok kölcsönzésével foglalkozó 

külföldi cégeknél a szakágazati átlag több mint kétszerese, a számítástechnikai szolgálta-
tásoknál is kiemelkedő; 

- az ingatlanügyletek és főként a gazdasági tevékenységet segítő szolgáltatásoknál ugyan-
akkor a befektetett tőkére vetített átlagosan is szerény eredménynél is kisebb hozam 
mutatható ki a külföldi cégek körében. 

A vizsgált szolgáltatások teljesítményének, eredményességének elemzése a feldolgo-
zóiparnál is jóval nagyobb nehézségekbe ütközik. Valójában a tudástartalom és vala-
mennyi nem megfogható (intangible) eszköz mérése nagyfokú bizonytalanságot okoz. 
Márkusén [1997J szerint a „láthatatlan" javak mérésére leginkább egy cég könyv szerinti 
és tőzsdei értéke közötti különbség szolgálhat, a vizsgált szolgáltatócégek azonban Ma-
gyarországon nem szerepelnek a tőzsdén. A vizsgált tevékenységek heterogenitását iga-
zolták a szakágazati jellemzőkre, az egyes szolgáltatási tevékenységek humánerőforrás-
igényére, a tevékenységek kihelyezésére elvégzett vállalati felmérések és személyes in-
terjúk is, amelyek legfőbb tanulsága, hogy valamennyi (még a takarító, őrző-védő, vagy 
futár-) szolgáltató tevékenységet egy-egy nagy nemzetközi vállalatcsoport ural, és még a 
közepes méretű, sikeres hazai cég is „ legfeljebb Opel vagy Volkswagen minőségre képes 
a külföldi vezető cég Rolls-Roys minőségéhez képest". A sok kicsi vagy minicég kompli-
kálja, de nem igazán veszélyezteti versenypozíciójukat, miközben az EU-csatlakozás ré-
vén várhatóan megnövekvő verseny hatásainak becslését éppen ezek a kicsi, ismeretlen 
versenytársak teszik rendkívül bizonytalanná. (Részletesebben lásd erről Palócz [2004] 
összefoglalóját.) 

Néhány tanulság 

Elemzésünk legfőbb következetése, hogy a szolgáltatások dinamikus fejlődése Magyar-
országon is fontos tényezője volt az elmúlt évtizedben végbement szerkezeti átalakulás-
nak, az exportvezérelt növekedésnek, a foglalkoztatási problémák enyhítésének, a ter-
melékenység gyors emelkedésének, miközben a külföldi cégek dominanciája itt is szem-
beszökő. A velünk együtt csatlakozó országokkal összevetve az elmúlt évtizedbeli fejlő-
dést, látható, hogy Magyarországon magasabb szintről, de kevésbé dinamikusan nőtt 
ezeknek a tevékenységeknek a gazdasági szerepe. Az utóbbi években pedig kérdésessé 
vált a pozitív tendenciák tartóssága, a belső szerkezeti változások hosszú távú versenyké-
pességet javító hatása is: a közszolgáltatások üzleti szolgáltatások rovására bekövetkezett 
„termelékenység" javulása, valamint a külkereskedelemre és a fizetési mérlegre gyako-
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rolt növekvő negatív hatás - főként az üzleti szolgáltatások külkereskedelmében felhal-
mozódott deficit - következtében. 

A vállalatoknak nyújtott üzleti szolgáltatások terjedelme (AKM-számítások alapján) 
megközelíti az EU átlagában mért nagyságrendet, bár a feldolgozóipar még kevésbé 
hasznosítja a professzionális szolgáltatások kihelyezésének hatékonyságnövelő lehetősé-
gét. A magyar gazdaságban is, a nemzetközi tendenciákhoz hasonlóan, a gazdasági tevé-
kenységet segítő (szűken vett) üzleti szolgáltatások (K) dinamizálták a fejlődést a legna-
gyobb mértékben. A tudásintenzív üzleti - számítógépes és professzionális - szolgáltatá-
sokra jellemző mutatók részletes elemzése, a feldolgozóiparhoz hasonlóan, a külföldi 
tőkével működő cégek jelentős fölényét (egyúttal ezeknek a tevékenységeknek és közvet-
ve a gazdaság egészének a nemzetközi vállalatbirodalmaktól való nagyfokú függését) 
tárta fel. 

A fő tanulság, hogy a vállalatoknak nyújtott üzleti szolgáltatások rendkívül különbö-
zők, és eltérő piaci feltételek között működnek. Az elvégzett statisztikai elemzés ugyan 
bővíti meglévő ismereteinket a szektorról, a szolgáltatási tevékenységek rendkívül hete-
rogén jellege, a mérhetőség problémái, fontos adatok (a vállalatok pénzügyi beszámoló-
iból hiányzó fontos adatok, például a képzettséget, tudást jelző differenciált béradatok, 
vagy a K-I-F-re, továbbképzésre stb. fordított kiadások) hiánya miatt azonban a fejlődést 
akadályozó tényezők feltárásához további elemzés, új típusú adatgyűjtés szükséges, mi-
közben egyértelmű, hogy a felzárkózás egyre inkább a szolgáltatások fejlődésén és haté-
konyságnövekedésén múlik. 
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Central-bank announcements and macroeconomic stability 

Ákos Valentinyi 

Announcements by the central bank do not simply provide market participants with in-
formation. They also coordinate market expectations. So even announcements that seem 
to provide very little new information can elicit strong market reactions. Market partici-
pants uncertain about what information others have will also be uncertain whether other 
market participants know what they know. In a review of recent literature on global 
games, the paper shows how central-bank announcements may trigger or prevent specu-
lative attacks. 

Corporate job creation and job destruction 

Gábor Körösi 

The level of employment in Hungary in 2002 was essentially the same as in 1993 and 
only 150,000 higher than at its low point in 1997. But this macroeconomic stability 
disguises exceptionally fast changes in the structure of corporate employment. The arti-
cle describes the Schumpeterian process of corporate job creation and job destruction in 
the decade from 1993 to 2002. 

Effectiveness of central-bank intervention on foreign-exchange markets. 
International experiences and theoretical considerations 

Norbert M. Kiss 

Although recent years have seen a decline in major central banks' FX market activity, 
such intervention has remained an active policy tool in several emerging economies and/ 
or countries applying inflation targeting. The paper surveys the literature on its effective-
ness, presenting relevant theories and international empirical evidence and trying to identify 
aspects that increase effectiveness under various circumstances. Only cautious conclu-
sions can be drawn. Central-bank intervention can be effective, mainly because FX 
activity by central banks can shape market expectations and influence the process of 
information aggregation. The effectiveness can be improved by matching objectives with 
appropriate intervention techniques and matching intervention strategy to circumstances 
in a flexible way. Intervention aiming at delivering strategic policy objectives is likely to 
be more efficient if pre-announced, transparent, coordinated with other central banks, 
and in line with macroeconomic policy. But to reach tactical objectives, central banks 
should conduct intervention in secret, paying heed to timing, around macro news an-
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nouncements or during heavy trading volume. Central bankers should keep in mind that 
intervention - regardless of the chosen technique - affects the exchange rate mainly in 
the short or medium run. A more permanent shift in exchange rates calls for a change in 
fundamentals such as monetary-policy action. 

Micro-simulation model-development environments 

István Molnár 

The study describes some findings of micro-simulation research and analyses software 
technologies (including Internet-based application development) that can be used for 
developing micro-simulation environments. It first presents the field of application and 
some features and requirements of this. A short account and classification of the micro-
simulation models is followed by an outline of a basic technological approach to the 
applications of models. Two technologies - one database-oriented and one Internet-ori-
ented - are then analysed in detail. Two important solutions to realizing this with Internet 
services, J2EE and .NET are compared, and their effects on micro-simulation and in 
related fields are outlined. 

Business services in Hungary 

Judit Hamar 

The article makes an international comparison of the part played by services, notably 
services to business associations, in Hungary's economic development. After estimating 
the extent of these business services, the author analyses in more detail the corporate and 
economic attributes of business services (knowledge-intensive, professional) in the nar-
row sense. Services have helped to boost Hungary's economic development (in structural 
change, employment and productivity increases) in the last decade. Business services in 
the narrow sense have contributed to the greatest extent to the positive economic results, 
but despite an outstanding initial level, the intensity of their development has fallen 
behind that of the acceding countries including Hungary, with signs of breaks in the trend 
since 2000. The detailed examination of the economic characteristics of professional 
services has shed light on the extremely heterogeneous nature of their markets, the com-
petitive disadvantage for domestic firms, and the dominance of foreign capital. The main 
lesson is that knowledge of this field is still patchy, due to lack of measurement (measur-
ability) and important data, even though the catch-up process depends increasingly on 
developing these services and improving their efficiency. 
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K O R N A I J Á N O S 

Közép-Kelet-Európa nagy átalakulása - siker és csalódás 

A tanulmány a közép-kelet-európai régió változásait először a világtörténelem kon-
textusában elemzi. Történelmi összehasonlításokkal igazolja, hogy egyedülálló át-
alakulásról van szó. Ez az egyetlen totális átalakulás, amely a nyugati civilizációban 
végbemenő gazdasági és politikai változások fő irányai mentén, békésen, erőszak-
mentesen és egyúttal elképesztően gyorsan ment végbe. Világtörténelmi távlatok-
ban mérlegelve páratlan sikertörténet. Más a kép a mindennapi élet szemszögéből. A 
tanulmány hangsúlyosan mutat rá az emberek számottevő hányadának komoly gaz-
dasági nehézségeire. A veszteségek érzékelését felerősítik különböző kognitív prob-
lémák, például az irreális várakozásokhoz képest bekövetkezett csalódás, az össze-
hasonlítás céljára alkalmazott referenciapontok áttoiódása, a bajok okozati elemzé-
se körüli zavarok. Ha a mai nemzedék tapasztalata alapján értékeljük a változást, 
jogosulatlan lenne egyértelmű sikerről beszélni. Mindkét szemlélet indokolt; helyte-
len lenne a kettőt összekeverni, és közös mérlegre tenni.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: P2, P3, P5. 

Azt a nyolc országot vizsgálom tanulmányomban, amelyek 2004-ben az Európai Unió 
tagjai lett. Ezek: Csehország, Észtország, Lengyelország, Lettország, Litvánia, Magyaror-
szág, Szlovákia és Szlovénia. Földrajzi értelemben kissé pontatlanul ezeknek az országok-
nak az együttesét nevezem közép-kelet-európai régiónak. Amikor e sorokat írom, az Euró-
pai Unió válságos időket él át, s nem tudhatjuk, mit hoz a jövő. Bármilyen hatással lesz is 
az EU sorsa a vizsgált nyolc országra, ez nem tartozik szorosan a tanulmány tárgyához. 
Azért érdemes ezt a régiót külön is szemügyre venni, mert felvételük előtt árgus szemekkel 
vizsgálták állapotukat. A tagságot „bizonyítványnak" tekinthetjük, amely tanúsítja, hogy 
ezekben az országokban demokratikus államrend és igazi piacgazdaság működik. 

A kommunista párt egyeduralma összesen tíz országban szűnt meg 1990 után, neveze-
tesen a Szovjetunióban, a vele katonai és gazdasági szövetségben álló Bulgáriában, Cseh-
szlovákiában, Lengyelországban, Magyarországon, Mongóliában, a Német Demokrati-
kus Köztársaságban és Romániában, továbbá az egykori Jugoszláviában és Albániában 
is, amelyek annak idején lazább kapcsolatban álltak a Szovjetunióval. Nem mernék vál-

* A Nemzetközi Közgazdasági Társaság 14. világkongresszusán 2005. augusztus 29-én, Marokkóban 
elhangzott Presidential Address szövege alapján. 

Hálás vagyok Zdenek Kudrnának és Péter Noéminek, akik gondos adatgyűjtéssel és hasznos javaslatokkal 
segítették munkámat, Philippe Aghionnak, Dániel Zsuzsának, Jean-Paul Fitoussinak, Tamar Gendlernek, 
Stephan Haggardnak, Gerard Rolandnak, Simonovits Andrásnak és Tóth István Györgynek, akik a kézirat 
korábbi fogalmazványait kommentálták, valamint N. Szabó Katalinnak, aki a kézirat szerkesztésében műkö-
dött közre. 

Kornai János a Harvard University és a Collegium Budapest emeritus professzora, a Közép-európai 
Egyetem kutató professzora. 
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lalkozni arra, hogy tanulmányomban ezt az egész területet áttekintsem, már csak azért 
sem, mert - elsősorban a politikai struktúra tekintetében - igen nagyok az eltérések a 
különböző országok között. Az elemzésbe bevont nyolc ország ebből a szempontból sokkal 
inkább homogén. A vizsgált szűkebb régió nem tekinthető minden vonatkozásban a tágabb 
terület „reprezentatív mintájának", bár felmutatja az utóbbi számos fontos közös vonását. 
Az elemzés témájának körülhatárolásakor úgy döntöttem, hogy arra a régióra helyezem a 
hangsúlyt, ahol a reformok a leginkább konzisztensek és mélyrehatók voltak. A nyolc új 
tagországról szólva, kizárólag annak bemutatására szorítkozom, ami bennük közös, és nem 
foglalkozom a közöttük fennálló lényeges különbségek leírásával és magyarázatával. 

Ugorjunk visszafelé az időben vagy két évtizednyit, és idézzük fel a régióban élő, a 
kommunista renddel szembenálló emberek hangulatát és várakozásait! Reménytelen áb-
rándnak érezték akkor, hogy országuk belátható időn belül demokratikus piacgazdaság 
lesz. Mégis ma, amikor ez valósággá vált, sokan csalódottak és keserűek. 

Számos értékelés látott napvilágot: mind hivatalos dokumentumok, mind pedig kuta-
tók elemzései. Ezekben megtalálhatók a legfontosabb statisztikai adatok. Világosan ki-
rajzolódik belőlük, hogy melyik ország hol tart az átalakulásban, milyen a jelenlegi poli-
tikai és gazdasági helyzetük. Figyelemreméltó elemzések jelentek meg, amelyek okozati 
elemzést adnak az eredmények, nehézségek és bajok magyarázatára.1 Nem vállalkozom 
ennek a gazdag és értékes irodalomnak az összefoglalására. Gondolatmenetem nem az 
eddigi vizsgálatok alátámasztását vagy cáfolatát célozza, hanem azok kiegészítését né-
hány olyan szemponttal, amelyek eddig nem kaptak kellő figyelmet. 

Előadásomban szeretném megvilágítani a kapcsolatot a ténymegállapítások, az ítélke-
zések és az ítélkezések alapjául szolgáló értékek között. 

A tanulmány két részre tagolódik, mégpedig annak az időhorizontnak megfelelően, 
amelynek keretei között az értékítéletek kialakulnak. Az előadás első része világtörténel-
mi távlatból próbál rápillantani az átalakulásra. A második rész a kortárs emberek min-
dennapi életének szemszögéből értékel. 

A világtörténelem kontextusában 

Először hosszú történelmi időszakokkal foglalkozunk; az idő jellegzetes mértékegysége 
az évtized vagy esetleg az évszázad. Miközben a vizsgálat tulajdonképpeni tárgya Euró-
pa középső része, összehasonlításképpen rápillantunk majd a világ más régióira is. Ami 
a szemem előtt lebeg az elemzés első felében, azt tömören foglalja össze Charles Tilly 
könyvének címe: Big structures, large processes, huge comparisons (Tilly [1984]). 

A nyugati civilizációban végbemenő gazdasági változások fő iránya 

A nyugati civilizációban az elmúlt évezredben mindinkább teret hódítanak a gazdaság 
kapitalista formái.2 Nyomokban már megjelentek az antik világban, és a kezdetektől 

1 Az Európai Unió megbízásából 1997 óta évenként készültek dokumentumok a jelölt országok helyzeté-
nek felmérésére. Lásd például az Európai Bizottság [2003] összehasonlító vizsgálatát, amelyet közvetlenül a 
belépés előtt állítottak össze. Jó áttekintés nyerhető az Európai Újjáépítési és Fejlesztési Bank évi transzfor-
mációs jelentéseiből (lásd például EBRD [2002]). 

Az akadémiai szerzők újabb művei közül megemlítek néhányat, amelyre sokszor hivatkoznak a szakér-
tők: Campos-Coricelli [2002], Csaba [2005], Kolodko [2000], Komái [2000], Roland [2000], Stiglitz [1999] 
és Svejnar [2002], 

2 E tanulmány keretei között nem vállalkozom annak kifejtésére, mit nevezek nyugati civilizációnak, 
melyek jellegzetes jegyei, és hol húzódnak határai. Mivel nem tartozik analízisem tárgyához, nyitva hagyom 
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fogva fontos alkotóelemei voltak a középkori társadalomnak. Egyik országban korábban, 
a másikban későbben, hol vontatottan, hol felgyorsulva, de mindinkább elterjednek a 
kapitalizmus jellegzetes intézményei: a magántulajdon, a bérmunka foglalkoztatása, a 
piaci jellegű adásvétel, a hitelrendszer, a magántulajdont és a magánszerződést védő 
jogrend. Az institucionális átalakulás elválaszthatatlan kísérőjelensége az olyan mélyre-
ható folyamatoknak, mint az urbanizáció, az iparosodás, a kommercializálódás. Mindez 
együttvéve alkotja azt, amit kapitalista gazdaságnak nevezünk.3 

Nincs megegyezés a történettudomány művelői között abban, hogy mikor ér véget a 
középkor, és mikor kezdődik az újkor.4 Sőt még abban sincs egyetértés, hogy egyáltalán 
adható-e valamilyen kritérium a vég, illetve a kezdet elhatárolására, és ha igen, akkor azt 
a gazdasági, a politikai vagy a vallási-ideológiai-szellemi szférában kell-e keresni. Ab-
ban azonban eléggé széles az egyetértés, hogy amit a legtöbb történész újkornak, 
modernitásnak nevezne, abban uralkodó a kapitalista gazdaság. A gazdaság állandó moz-
gásban, átalakulásban van. Ennek az átalakulásnak e szerint van egy jellegzetes fő irá-
nya, nevezetesen a kapitalista gazdasági rend elterjedése, hatásának elmélyülése. 

A kapitalizmus térhódítása lassú, spontán, evolutív folyamat. Tartósan egymás mellett 
élhetnek, egymással összefonódva, kapitalista és prekapitalista formák. Időnként (esetleg 
országonként vagy régiónként eltérő időpontokban) felgyorsul a kapitalizmus előretöré-
se, másutt hosszú időn át vesztegel, sőt az is előfordul, hogy az események menete 
visszájára fordul. 

A kapitalizmus elterjedését gyorsító események lehetnek politikai forradalmak, egy 
újító hajlamú nagy államférfi vagy politikai csoport által hozott rendszabályok, földrajzi 
felfedezés (például Amerika meghódítása) vagy egy nagy találmány bevezetése (például 
a gőzgép, a vasút, a villamosság alkalmazása). 

Marx elméletének hatására a kommunista pártok - hatalomra kerülésük előtt - magu-
kénak vallották azt az eszmét, hogy a gazdaságtörténelem menetének van egy fő iránya. 
Ez azonban - a marxisták szerint - túlmutat a kapitalizmuson. A kommunista pártok 
programjuk alapvető részének tekintették, hogy olyan rendszert hoznak létre, amely 
meghaladja a kapitalizmust. Egyértelműen meg is adták azt a kritériumot, amelynek 
alapján össze kell majd mérni a két rendszert: ez a munka termelékenységének növeke-
dése és mindaz, ami ezzel együtt jár, a termelés és az életszínvonal gyorsabb növekedése. 

azt a kérdést, vajon azon a régión kívül, amit nyugati civilizációnak szoktak nevezni, megjelentek-e már 
eddig, illetve megjelenhetnek-e a jövőben a tanulmányomban körvonalazott trendek. 

A kapitalista gazdasági formák történelmi térhódítását elsősorban a különböző marxista és neomarxista törté-
nettudományi irányzatok hangsúlyozzák (lásd például Brenner [1976] és az úgynevezett Brenner-vitáról szóló 
irodalmat). A történettudomány más áramlatai is, így elsősorban a francia /Iwzűfey-iskola képviselői is elismerik 
és fontosnak találják ezt a tendenciát. Utalok itt elsősorban Braudel [1996], [1992] munkásságára, továbbá a 
Braudel gondolatait és a neomarxista irányzatok eredményeit kombináló Wallerstein [1983, 1979] műveire. 

3 Saját munkáimban, például a Szocialista rendszerben [1993] szigorúbb meghatározást próbáltam adni. 
Itt most azért elégszem meg a kapitalizmus kifejezés lazább körülírásával, hogy abba „beleférjenek" más 
definíciók is, és elkerüljem a fogalmi vitát. 

4 Néhány művet említek, amelyben történészek fejtik ki egymástól eltérő álláspontjukat általában a peri-
odizáció, valamint speciálisan a középkor kezdete és vége ügyében: Bloch [2002], Le Goff [ 1982], Pirenne 
[1937] és Raeds [2001], 

Hálás vagyok Klaniczay Gábornak, aki segített bepillantani a történettudománynak a témával foglalkozó 
szellemi műhelyeibe; cikke tömör áttekintést ad a középkorral és az újkorra való átmenettel foglalkozó 
irodalomról (Klaniczay [2001]). 

Egy interjúban Peter Bürke [1990], a neves angol történész kijelentette: „Senki sem tud meggyezni 
abban, mikor kezdődik a korai modern periódus..." Talán mi, jelenkori közgazdászok és más társadalomtu-
dományok művelői túl közel vagyunk az eseményekhez, s ezért tudtunk olyan könnyen megegyezni: a 
berlini fal összeomlását tekintjük a régió új periódusa kezdetének. Vagy talán nagyobb a homogenitás és a 
szinkronizáltság az eseményekben, mint a történelem korábbi időszakaiban? 
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A Szovjetunióban több mint hetven évig, Kelet-Európában pedig mintegy negyven 
évig tartott a gigantikus bizonyítási kísérlet, amely végül is megbukott. A szocialista és a 
kapitalista rendszer versenyében voltak pillanatok, amikor még a kapitalizmus hívei kö-
zött is akadtak, akik elbizonytalanodtak. Emlékezzünk vissza az 1929-es összeroppanást 
követő évekre, amikor a legfejlettebb országok mély depresszióba zuhantak, miközben a 
Szovjetunióban az első ötéves terv látványos eredményeket, gyors növekedési ütemet 
produkált! Vagy gondoljunk vissza az első Szputnyik fellövésének élményére! Vajon 
nem kezdődik-e el a Szovjetunió technikai és katonai fölényének korszaka? Ám ha hosszú 
évtizedes léptékben mérünk, és a szocialista rendszer létezésének egész korszakát tartjuk 
szem előtt, akkor bizonyítottnak tekinthető: a kapitalizmus termelékenyebb, újítóbb, gyor-
sabban nő, gyorsabban emeli az életszínvonalat. Az 1. táblázat az összeomlás előtti 
utolsó négy évtizedre vonatkozóan tesz összehasonlítást szocialista és kapitalista orszá-
gok növekedése között. A szocialista országok reprezentánsai a Szovjetunió, továbbá 
három az új EU-tagországok közül: Csehszlovákia, Lengyelország és Magyarország. 
A kapitalista gazdaságot 14 régi EU-tag képviseli.5 A táblázat világosan jelzi a kapitalista 
gazdaság növekvő fölényét. 

1. táblázat 
Növekedési ütem a szocialista és a kapitalista rendszerben 

Átlagos egy főre jutó 
növekedési ütem (százalék) 

1950-es 1960-as 1970-es 1980-as 
évek évek évek évek 

Egy fore ju tó G D P 
(1990. évi dollárban 1990 

Ország számolva) (1950 = 
100) 

1950 1989 

Csehszlovákia 3501 8 768 250 3 ,9 2 ,4 2,1 0 ,7 
Lengyelország 2841 7 098 250 3 ,4 3 ,6 1,5 0 ,7 
Magyarország 2447 5 684 232 2 ,8 3 ,3 2,7 - 1 , 1 
Szovjetunió 2480 6 903 278 4 , 0 3 ,3 2 ,3 0 ,3 
Szocialista országok 

(4) átlaga 2817 7 113 252 3,8 3,4 2,7 0,0 
Ausztria 3706 16 369 442 6 , 3 4 ,2 4 ,0 2 ,0 
Belgium 5462 16 744 307 2 ,5 4 ,3 3,3 1,9 
Dánia 6943 18 261 263 2 , 9 3,8 2,1 1,8 
Egyesült Királyság 4253 16 946 398 3 ,4 4 ,5 3,4 3,2 
Finnország 5271 17 730 336 3 ,7 4,6 3,0 1,7 
Franciaország 1915 10 086 527 5 , 0 6,6 4,5 1,3 
Görögország 3453 10 880 315 1,7 4 ,2 3,2 2 ,7 
Hollandia 3502 15 969 456 5 ,7 5,4 2 ,9 2 ,3 
Írország 5996 16 695 278 2 ,8 4 ,0 2 ,5 1,3 
Olaszország 2086 10 372 497 3 ,1 6,0 4 ,6 3 ,0 
Portugália 2189 11 582 529 3 ,6 7,1 4,2 2 ,5 
Spanyolország 6739 17 593 261 2 ,5 3,8 2 ,0 1,8 
Svédország 6939 16 414 237 1,7 2 ,5 2 ,3 2 ,3 
EU-13 4497 15 049 373 3,5 4,7 3,2 2,1 

Megjegyzés: Luxemburgról az adatok nem hozzáférhetők. A német adatokat kihagytuk, mert azok az 
199l-es egyesült Németországra vonatkoztak. 

Forrás: OECD-adatbázis, lásd Maddison [2003]. 

5 Luxemburgot, kis méretei miatt, elhagytuk a táblázatból. 
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Nem állítom azt, hogy eljutottunk a történelem végéhez, sem azt, hogy a kapitalizmus 
sohasem lesz meghaladható a jövőben. Nem foglalkozom jövendöléssel. Az viszont cá-
folhatatlan, hogy a létező (az eddig létezett) szocializmus elvesztette a versenyt a létező 
(az eddig létezett) kapitalizmussal szemben. Nem értékítélet, hanem megfigyelhető', sta-
tisztikailag számba vehető tény: eddig a nyugati civilizáció világában a történelem fő 
iránya a kapitalizmus kiteljesedése felé mutatott. 

A szocialista rendszer megteremtésének fáradságos, keserves akciósorozata letérés volt 
a fő irányról. Most a közép-kelet-európai régió országai visszafordultak. Kihátráltunk a 
zsákutcából, és 15 év múltán teljes mértékben rajta vagyunk a fő útvonalon. 

Miközben ez értékmentes tény, az már értékeken alapuló ítélet, vajon ezt sikernek 
minősítjük-e. Erről majd később lesz szó. 

A magasabb termelékenység, a gyorsabb növekedés nem valósul meg azonnal. Az új 
gazdasági rendszerre való áttérés súlyos visszaeséssel kezdődött. Most már azonban fel-
gyorsult a növekedés. A nyolcból hat országban a növekedési ráta az elmúlt évtizedben 
lényegesen magasabb volt, mint az 1990-et megelőző évtizedben (2. táblázat). Az 1995 
és 2004 közötti időszakban a nyolc új tag régiójában mind az egy főre jutó GDP, mind a 
munka termelékenysége (az egy foglalkoztatottra jutó GDP), mind pedig az egy főre jutó 
reálfogyasztás jóval gyorsabban nőtt, mint az Európai Unió többi részében (3. táblázat). 
Különösen szembeszökő az eltérés a munkatermelékenység növekedésében: üteme az új 
tagok esetében a régi tagok ütemének több mint négyszerese. 

2. táblázat 
Növekedés 1989 előtt és után, valamint a rendszerváltást kísérő visszaesést követően 

G D P / N M P Átlagos éves 
index növekedési ütem 

Ország (1989 = 100) (százalék) 

1980 1990 1995 2003 1980-1989 1995-2003 

Csehország 85 99 94 106 1,7 1,4 
Észtország 75 92 66 101 2 ,8 4 , 3 
Lengyelország 91 88 99 135 1,0 4 , 5 
Lettország 69 103 51 79 3 ,5 3 ,5 
Litvánia 65 97 56 81 3 ,9 3 ,2 
Magyarország 86 97 86 116 1,5 3 ,8 
Szlovákia 85 98 84 117 1,7 4 ,1 
Szlovénia 99 92 89 120 0 ,1 3 ,9 
KKE-8 82 96 78 107 2,0 3,6 
EU-15 103 111 132 2,6 

Megjegyzés: az 1990 előtti adatok a KKE-8 országok esetében az NMP-n alapulnak (Net Material Product, 
azaz nemzeti jövedelem), amit a szocialista országok a növekedés mutatószámaként használtak. Csehország 
és Szlovákia 1980. évi adata Csehszlovákia megfelelő mutatója. 

Forrás: UNECE [2001] 1. sz. 254. o., UNECE [1999] 1. sz. A. l . táblázat, frissítve: UNECE [2005] 1. sz. 
117. o. 

Legyünk óvatosak e számok értelmezésével! Elemzésünknek ezen a pontján rendszert 
akarunk összehasonlítani rendszerrel, az egyik rendszer tartós tulajdonságait a másik 
rendszer tartós tulajdonságaival. Történelmi léptékkel mérve nagyon rövid idő telt csak 
el. Nem tudjuk még megállapítani, milyen mértékben járult hozzá az impozáns növeke-
déshez az a körülmény, hogy a váltás előtti rendszer alacsony hatékonysággal működött, 
s az új rendszer konszolidációja most felhasználta a gazdaságban rejlő tartalékokat. A nö-
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3. táblázat 
Átlagos növekedési ütem 1995-2003 között 

Az egy főre jutó A munkatermelé- Az egy főre jutó 

Ország 
átlagos reál GDP kenység átlagos átlagos fogyasztás 

Ország növekedési üteme növekedési üteme növekedési üteme 

(százalék) 

Csehország 2 ,2 2,6 3,0 
Észtország 6,6 6,6 7 ,3 
Lengyelország 4,2 4,8 4 ,5 
Lettország 7 ,3 8,2 7 ,6 
Litvánia 6 ,3 6,6 7,1 
Magyarország 4,1 3,2 4,5 
Szlovákia 3,9 3,6 3,7 
Szlovénia 3,8 3,3 2 ,6 
KKE-8 súlyozott átlaga 4,0 4,2 4,3 
Ausztria 2 ,0 1,7 1,3 
Belgium 1,9 1,3 1,7 
Dánia 1,7 1,5 1,0 
Egyesült Királyság 2,5 1,7 3,2 
Finnország 3,4 2,3 3,0 
Franciaország 1,8 1,2 1,8 
Görögország 3,6 2,5 2,7 
Hollandia 1,7 0,7 1,8 
Írország 6 ,0 3,6 4 ,2 
Luxemburg 3,9 3,4 2 ,6 
Németország 1,2 0,9 1,0 
Olaszország 1,3 0,3 1,7 
Portugália 1,8 0,2 2,1 
Spanyolország 2 ,8 - 0 , 2 2 ,9 
Svédország 2 ,4 2,0 2,1 
EU-15 súlyozott átlaga 1,8 0,9 1,9 

Forrás: EIU: Country Data. 

vekedés magas üteme részben annak tulajdonítható, hogy a mély visszaesést rendszerint 
gyors felélénkülés követi. Ezek a kézenfekvő, könnyen mozgósítható tartalékok előbb-
utóbb kimerülnek. Félrevezetnénk önmagunkat, ha egyetlen évtized számaiból vonnánk le 
végérvényes következtetéseket. Még hosszú idő kell ahhoz, hogy az új kapitalista rend 
fölénye egyértelműen és teljes meggyőző erővel bizonyosodjék be. De ha a múltból követ-
keztethetünk, akkor az új rendszer növekedési képességét illetően bizakodók lehetünk. 

A nyugati civilizációban végbemenő politikai változások fő iránya 

A nyugati civilizációnak nemcsak gazdaságában, hanem politikai szférájában is érzékel-
hető az elmúlt évszázadokban végbement változások fő iránya. Az egyházak által is 
szentesített, szinte korlátlan monarchikus hatalom mellett már korán feltűnnek a demok-
rácia első előfutárai: a városi polgárság és az egyházi intézmények különböző önkor-
mányzati szervei és képviseletei. Megjelennek, legalábbis egyes országokban, a monar-
chia abszolút hatalmát korlátozó törvények, a parlamentarizmus első elemei, a monar-
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chia „felvilágosult" változatai. Később mind szélesebb jogok kerülnek a parlament kezé-
be, a lakosság mind nagyobb részére terjed ki a választójog. Fokozatosan kialakulnak és 
megszilárdulnak a modern parlamenti demokrácia intézményei. Az évszázadok folyamán 
mind több ország válik demokráciává. 

A politikai struktúra változásaihoz szorosan kapcsolódva, a lakosság mind nagyobb 
hányada élhet alapvető emberi jogaival, a szólás, a gyülekezés, a döntésekben való rész-
vétel jogaival. Sorra számolják fel a különböző ismérvek (nem, faj, vallás stb.) szerinti 
megkülönböztetéseket. 

Jelentős művek egész sora foglalkozik a demokrácia terjedésével és a demokratizáló-
dás „hullámaival" a 20. század második felében.6 A harmadik hullám Dél-Európában, 
Latin-Amerikában és Ázsiában az 1970-es-1980-as években zajlott; a szovjet és kelet-
európai kommunista rezsimek összeomlását követő negyediknek nemrég lehettünk tanúi.7 

A történelem konkrét menete persze országonként különböző, más-más időszakokban 
megtorpanhat, esetleg visszájára fordulhat a demokrácia felé haladó mozgás. Olyan vilá-
got megrendítő ellenirányú változások sorolhatók ide, mint Hitler uralomra jutása, amely 
sok millió ember pusztulásához és világégéshez vezetett. Ám ezek a visszakozások -
történelmi léptékkel mérve - rövid életűnek bizonyultak, és a fő irány mégiscsak keresz-
tültör. 

Témánk szempontjából a kommunista párt hatalomra kerülését kell közelebbről szem-
ügyre venni. Ez elválaszthatatlanul összefonódott az imént tárgyalt másik „eltérítéssel", 
azzal, hogy a kommunista párt által uralt országokban a gazdasági rendszert is letérítet-
ték a fő útvonalról. A politikai hatalom megragadása, a totalitariánus zsarnokság tette 
lehetővé a szocialista program rákényszerítését a társadalomra. 

A közép-kelet-európai régióban az elmúlt 15 évben a politikai szférában is sikerült 
kihátrálni a zsákutcából, és rátérni a fő irányra. Sok vita folyik arról, mennyire erős itt a 
demokratikus államrend, mennyire felel meg különböző követelményeknek. Ajelen elem-
zés céljaira elegendő, ha alkalmazzuk a demokrácia „minimalista" kritériumát. A „de-
mokratikus minimum" akkor teljesül, ha egy ország kormánya a polgárok szavazatai-
ért vívott versenyben kerül hatalomra, és civilizált processzus keretében leváltható.8 

Nincs szükség palotaforradalomra, puccsra, gyilkosságra, felkelésre ahhoz, hogy egy 
ország vezetőit másokkal helyettesítsék. A politikai versenyen alapuló választás, más 
polgári szabadságjogok biztosításával együtt megteremti azokat az eljárásokat és me-
chanizmusokat, amelyekkel a vezetőket leválthatják, és másoknak adhatják át a kor-
mányzást. Ez biztosítja a zsarnoki uralom kiküszöbölését. Igaz, e minimumkritériumo-
kon felül sok más követelmény teljesülése is megkövetelhető egy virágzó, kifejlett 
demokráciától - ám annak, aki mostanában szabadult meg a zsarnokságtól, már a de-
mokratikus minimum is igen sokat jelent. A következő próbát alkalmaztuk: a hatalom-
ra kerülés folyamata teljesíti a demokratikus minimumot, ha az 1989 óta végbement 
választások eredményeképpen az addig hatalmon volt kormányt legalább két esetben 
leváltották. A próbában megszabott számszerű határt még túl is teljesítette a közép-kelet-
európai régió. Mind a nyolc országban legalább háromszor sor került a kormány civili-

6 A gazdag irodalomból kiemelek néhány művet: Haggard-Kaufman [2005], Huntington [1991], O'Donnel-
Schmitter-Whitehead [1988] és Przeworski [1991], 

7 Lásd például Offe [1996] és McFaul [2002], 
8 Ezt a kritériumot, amely a hatalom elnyerésének és elvesztésének procedúráját helyezi előtérbe, Schumpeter 

[1942] vezette be a politikai filozófiába. A posztszocialista rendszerváltással foglalkozó [1997] tanulmá-
nyom, Schumpeter értelmezését követve, a parlamenti választás alapján végrehajtott leváltást emelte ki 
gyakorlatilag jól alkalmazható próbaként. Rose-Ackerman [2005] könyvében találóan keresztelte el a 
procedurális megközelítést a demokrácia „minimalista" értelmezésének. A demokrácia értelmezéséről lásd 
még Dahl [1971], továbbá Schmitter-Karl [1991], 
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zált választási folyamat keretében végbemenő leváltására, és új, demokratikusan válasz-
tott kormány hivatalba lépésére. Amint azt a 4. táblázat mutatja, összesen 38, a pártok 
közötti versenyt lezáró választás közül 30-ban váltották le az addig kormányzó politikai 
erőt, pártot vagy koalíciót. 

4. táblázat 
Hatalmi váltások 

Ország 
Választások száma Hatalmi váltások Hatalmi váltás(ok) Ország 1989-2004 száma éve(i) 

Csehország 5 3 1990, 1992, 1998 
Észtország 5 4 1990, 1995, 1999, 2003 
Lengyelország 4 4 1991, 1993, 1997, 2001 
Lettország 5 4 1990, 1995, 1998, 2002 
Litvánia 5 4 1990, 1993, 1996, 2000 
Magyarország 4 4 1990, 1994, 1998, 2002 
Szlovákia 5 4 1990, 1992, 1994, 1998 
Szlovénia 5 3 1990, 1993, 2004 
K K E - 8 38 30 

Megjegyzés: hatalmi váltásról nem csak abban az esetben beszélünk, ha az addig hatalmon volt pártot 
vagy koalíciót teljesen más párt vagy koalíció váltja fel. A fogalmat kiterjesztjük arra az esetre is, ha 1. a 
választások után a kormánykoalíció jelentős mértékben átalakul, beleértve, hogy 2. váltás történik a vezetés-
ben és 3. lényegesen változnak a kormány egyes prioritásai. A „hatalmi váltás" értelmezésének részletesebb 
kifejtése Zdenek Kudrna honlapján található: ies.fsv.cuni.cz/~kudrna/MemoTable4.pdf 

Forrás: összeállítás az EUI adataiból: Country reports. 

A történelmi változások eddig tárgyalt kétféle fő iránya aszimmetrikusan kapcsolódik 
össze. A gazdaság kapitalista rendszerének megjelenése nem biztosítja automatikusan a 
demokrácia kifejlődését. Voltak és vannak országok, amelyek gazdaságának kapitalista 
és ugyanakkor politikai struktúrája nem elégíti ki a demokrácia minimumkövetelményeit 
sem. Sőt, a kapitalista gazdaság összeférhet félig vagy egészen diktatórikus politikai 
rezsimekkel is. Viszont nagyon fontos a fordított állítás: a demokrácia kizárólag ott vál-
hat tartós politikai kormányzási formává, ahol a gazdaság kapitalista rendszerben műkö-
dik. Nincsen demokrácia kapitalizmus nélkül.9 

Eljutottunk egy fontos értékmentes történelmi ténymegállapításhoz: a közép-kelet-eu-
rópai régió politikai struktúrája illeszkedik a történelmi fejlődés fő irányához. Hogy ez a 
tény örvendetes-e, vagy sem, és ha igen, akkor miért - olyan kérdés, amire az értékelés 
során térünk vissza. 

Azt a gondolatot, hogy a gazdaságban és a politikai struktúrában végbemenő történel-
mi léptékű változásoknak van fő iránya, a történettudomány és más társadalomtudo-
mányok több iskolája elismeri, mások vitatják. Semmiképpen sem triviális, magától érte-
tődő gondolat. A magam részéről elhatárolom magam ennek az eszmének a merev és 
egyoldalú változataitól. Nem látom igazolva, hogy valami szimpla, lineáris és mindenkor 
egyirányú mozgás menne végbe. Mind a gazdasági, mind a politikai szféráról szólva 

9 Egymásnak élesen ellentmondó álláspontok alakultak ki annak megítélésében, mi a kapcsolat demokrá-
cia és kapitalizmus között. Számomra az a gondolatmenet tűnik a leginkább meggyőzőnek, amely szerint a 
kapitalizmus szükséges, de nem elégséges feltétele a demokráciának. A téma klasszikusai közül ezt a felfo-
gást vallotta Hayek [1991], míg Schumpeter [1942] szerint demokrácia kialakulhat kapitalizmus nélkül is. 
Lásd még erről az összefüggésről Rueschemeyer-Stephens-Stephens [1992] és Usher [1981]. 
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körültekintő fogalmazást igyekeztem használni, rámutatva az ellentétes irányú változá-
soknak, valamint a sokféle forma tartós egymás mellett élésének lehetőségére.10 Mindez 
a korlátozás azonban nem helyezi hatályon kívül a jelen tanulmány egyik fő gondolatát: 
megfigyelhető mind a gazdasági, mind pedig a politikai intézmények világában a változá-
sok fő iránya. A szovjet és kelet-európai rezsimek összeomlása után végbemenő átalaku-
lás újabb fontos adalékokat szolgáltat a fő irányokról folytatott vitához. 

Hat jellemző' vonás 

A további elemzés kiindulópontjaként szeretném összefoglalni a közép-kelet-európai ré-
gióban az elmúlt 15 évben végbement átalakulás hat legfontosabb jellemzőjét. 

1. és 2. A változások a nyugati civilizáció fejlődésének fő irányaiban mentek végbe: a 
gazdaságban a kapitalista gazdasági rendszer, a politikai struktúrában a demokrácia irá-
nyában. 

3. Totális átalakulás folyt párhuzamosan minden szférában: a gazdaságban, a politikai 
struktúrában, a politikai ideológia világában, a jogrendszerben és a társadalom rétegző-
désében. 

4. Az átalakulás erőszakmentes volt. 
5. Az átalakulás folyamata békés körülmények között zajlott le. Nem előzte meg hábo-

rú. A változásokat nem idegen katonai megszállás kényszerítette ki. 
6. Az átalakulás elképesztő gyorsasággal, egy-másfél évtized alatt megtörtént. 
Nem ez az első „nagy átalakulás" a világtörténelemben. Magát a kifejezést Polányi 

Károlytól vettem át.11 O is hangsúlyozta, amit a világtörténelem tanulmányozásából egyéb-
ként is tudhatunk, hogy különböző időpontokban, a világ különböző régióiban sokszor 
zajlottak le különböző „nagy átalakulások", átmenetek az egyik formációból a másikba. 
A felsorolt hat jellemzőből három vagy négy felismerhető más átalakulási folyamatokban 
is. Ám mind a hat jellemző együttes érvényesülése egyedül áll a világtörténelemben. 

Ezt a megállapítást itt most csak megelőlegeztem. A továbbiakban szeretném történel-
mi összehasonlításokkal igazolni. 

Történelmi összehasonlítások 

Ötféle tipikus „nagy átalakulást" hasonlítok össze azzal, ami most Közép-Kelet-Európá-
ban lezajlott. Ezzel korántsem merítettük ki az összes összehasonlítási lehetőséget; szá-
mos érdekes és fontos eset kimaradt (például az elmúlt 15 év orosz változásai, a dél-
európai diktatúrák átalakulása demokráciává - vagy egy friss példa: Irak változása Szad-
dam Husszein rezsimjének megdöntése után). Mindenesetre a most vizsgálatra kerülő öt 
átalakulás lényeges tanulságokat kínál. Nem könnyű az összehasonlítások ritmusát követ-
ni. Ennek megkönnyítésére, az összehasonlítás logikai szerkezetének összefoglaló átte-
kintésére szolgál az 5. táblázat. 

A) Elsőként hasonlítsuk össze az általunk vizsgált átalakulást az ezt megelőző, ellenté-
tes előjelű mozgással, a kapitalista rendszer lerombolásával és a szocialista rend megte-
remtésével! A rövidség kedvéért kizárólag a Szovjetunió történetére szorítkozom. Van 

10 Külön is felhívom az olvasó figyelmét arra, hogy a fő irányokkal kapcsolatos fejtegetéseket a „nyugati 
civilizációra" vonatkoztattam. Óvakodnék attól, hogy ezt a mondanivalót gépiesen alkalmazzam más civili-
zációkra. Ez az összehasonlító elemzés messze túlmutatna a jelen tanulmány keretein. 

11 Polányi legismertebb [2004J művének ez a címe. 
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hasonlóság a 3. jellemzőben: az is totálisan átalakította a társadalom minden szféráját, a 
változások párhuzamosan mentek végbe minden területen. Meghökkentő a hasonlóság a 
6. jellemzó'ben, a változás sebességében. A kommunista párt 1917-ben ragadta magához 
a hatalmat. A „nagy átalakulás" akkor fejeződött be, amikor 1932 végére a mezőgazda-
ság kollektivizálásával alapjában véve véget ért a termelési eszközök magántulajdonának 
felszámolása, 15 év kellett ahhoz, hogy együtt álljon mindaz, amit „klasszikus szocializ-
musnak" nevezhetünk.12 

A tragikus különbség az 1., a 2. és a 4. jellemzó'ben rejlik. Az első világháború vége 
felé Oroszország éppen hogy elindult volna a nyugati típusú parlamenti demokrácia felé. 
Véres forradalom döntötte meg a korábbi politikai hatalmat, kivégezték a cárt és család-
ját, megölték vagy kényszermunkával büntették meg a korábbi rezsim vezető rétegét. 
Erőszak és terror kényszerítette a társadalomra az új politikai és társadalmi rendszert. 
180 fokos ellentéte ez az 1989-1990-es bársonyos forradalomnak, a mi mostani átalaku-
lásunk erőszakmentességének. 

A továbbiakban már csak olyan átalakulásokról lesz szó, amelyek az 1. jellemző tekin-
tetében részben megegyeznek a mostani közép-kelet-európaival, azaz a változások a gaz-
daságban a fő irányba mutatnak (vagy legalábbis nem fordulnak el a fő iránytól). 

B) Ne tekintsük magától értetődőnek a 4. jellemzőt, az átalakulás erőszakmentességét! 
Két történelmi példát érdemes megemlíteni. 

Magyarországon az első világháború után a kommunisták ragadták magukhoz a hatal-
mat, és Kun Béla vezetésével kikiáltották a magyarországi szovjet köztársaságot. Néhány 
hónappal később Horthy Miklósnak, az ország későbbi államfőjének vezetésével legyőz-
ték a kommunista uralmat, és helyreállították a korábbi kapitalista rendet. A vörösterrort 
az első hónapokban fehérterror váltotta fel. Lincselés, akasztások, börtönbüntetések kí-
sérték a rendszerváltást, és hosszú évek teltek el, mire eljutottak valamiféle politikai 
konszolidációig. 

A másik példa Chile. Itt Alliende és kormánya elindult azon az úton, amely feltehetően 
elvezetett volna egy szocialista rendszer kialakításához. Ám még mielőtt az teljesen kifej-
lődött volna, 1973-ban Pinochet tábornok puccsa szétverte. Bosszúhadjárat, ítélet nélküli 
retorziók, politikai gyilkosságok, kínvallatások kísérték az Alliende előtti gazdasági rend-
szer restaurációját. Sok szenvedés árán, hosszú évek múltán fejlődtek ki az országban a 
demokrácia intézményei. 

Vessük össze ezzel a két történelmi epizóddal azt, ami most Közép-Kelet-Európában 
végbement. Abban a nyolc országban, amellyel most foglalkozom, az előző rendszer 
politikusait nem végezték ki, nem zárták börtönbe, nem folyt bosszúhadjárat. Több or-
szágban civilizált tárgyalások folytak a korábbi uralkodó párt és a hatalom átvételére 
készülő akkori ellenzék vezetői között az új alkotmányok előkészítésére. Vér és felfordu-
lás nélkül ment végbe a váltás a vezető posztokon. 

Erőszakos eszközökkel vagy erőszakmentesen ment-e végbe az átalakulás - ez első 
megközelítésben ténykérdés. Ám az, hogy valakinek a megítélésében ez a különbség 
mennyire lényegbevágó - már az értékrendtől függ. Gondolatmenetem logikája szerint 
az értékelésre később kerül sor. 

C) Akárcsak az általam vizsgált nyolc országban, e régiótól délre és keletre is folyik a 
szocialista rendszer felszámolása. Az elemzés logikájába jól beleillene, ha sorra vennénk 
a különböző átalakulási folyamatokat, és valamennyivel elvégeznénk az összehasonlítást. 

12 Ami a 5. jellemzőt illeti, a Szovjetunióban nem idegen megszállók parancsára, hanem a belső politikai 
hatalom diktátumára ment végbe a forradalmi átalakulás. Más volt a helyzet Kelet-Európában, ahol perdöntő 
hatást gyakorolt a Szovjetunió politikai vezetésének akarata. Parancsait a szovjet katonai megszállás tette 
megfellebbezhetetlenné. 
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Az időkorlátok miatt azonban most csupán egyetlen ország, Kína átalakulásával hasonlí-
tom össze a közép-kelet-európai régió változásait. Azt persze majd a jövő mutatja meg, 
milyen messzire megy, s mennyire következetesen jut érvényre a kapitalista gazdaság 
kialakulásának trendje Kínában. 

Az 1. jellemző tekintetében - és ez alapvető fontosságú - megegyezik a kínai és a 
közép-kelet-európai átalakulás: ez is, az is a történelmi fő irány, a kapitalista gazdasági 
rendszer irányába mutat. 

A legfontosabb különbség a 2. jellemző esetében áll fenn. Közép-Kelet-Európa orszá-
gainak fejlődése a politikai struktúrát illetően is a nyugati civilizáció fő irányába mutat: a 
demokrácia és az emberi szabadságjogok felé mozdult el a korábbi rendszertől. Ezzel 
szemben Kínában fennmaradt a kommunista párt egyeduralma, és az ezzel járó rep-
resszió, az emberi jogok korlátozása. Miközben lényeges változások mennek végbe a 
társadalom működésének minden területén, szó sincs arról a párhuzamosságról, amelyet 
3. jellemzőnek neveztem. 

Kiáltóan más Kína útja a 4. jellemző, az erőszakmentesség tekintetében. Ott nem ép-
pen bársonyosan folyik a forradalom. Az egykori zsarnok, Mao Ce-Tung halála után 
vaskézzel csaptak le közvetlen környezetére. Amikor a pekingi diákok követeléseikkel 
túl messzire szaladtak előre ahhoz az ütemhez képest, amit az ország urai diktáltak, 
katonai erővel verték szét a tüntetésüket. Börtönbe csukják azokat, akik a pártnak nem 
tetsző nézeteket vallanak. 

Az 5. jellemzőben nincs lényeges eltérés: nem külső katonai erőszak kényszeríti ki a 
változásokat. Ami változás végbemegy, azt belső erők hajtják előre. 

Igen nagy az eltérés a 6. jellemző vonatkozásában: az institucionális változások üteme 
Kínában jóval lassúbb, mint a közép-kelet-európai régióban. 

D) Vessünk egy pillantást Nyugat-Németország átalakulására a második világháború 
után, először az 1. és a 2. jellemző szempontjából! A nácik uralma idején alapjában véve 
tovább élt a kapitalista gazdasági rendszer, de a politikai struktúra végzetesen eltért a fő 
iránytól. Ami a 3. jellemzőt illeti, nem volt szükség totális átalakulásra, csak részlegesre. 
A legfontosabb különbség a 4. és a 5. jellemzőben mutatkozik. Ez nyilvánvalóan nem 
lehetett erőszakmentes átalakulás. Először súlyos áldozatokat követelő háborúban kellett 
szétzúzni a nácik hatalmát, majd sor került a háborús és emberiségellenes bűnök elköve-
tőinek megbüntetésére. A szövetséges hatalmak még hosszú időn át megszállva tartották 
az országot. A békeszerződés, valamint a szövetségesek katonai jelenléte kényszerítette 
ki a demokratikus alapintézmények megteremtését. Ez volt a kiindulópontja a belső erők 
által mozgatott későbbi reformoknak. A 6. jellemzővel, a sebességgel kapcsolatban meg-
állapítható: történelmi léptékkel mérve igen gyorsan ment végbe a demokratizálás. 

E) Az összehasonlítások lezárásaként visszatérünk ahhoz a nagy történelmi folyamat-
hoz, amellyel az elemzést kezdtük, a kapitalista gazdaság és a demokrácia első, eredeti 
kialakulásának évszázadokig tartó változásaihoz. Ezeknek a nagy folyamatoknak több 
jellegzetes vonása tulajdonképpen megegyezett a mostani, (ahhoz képest „kicsi") közép-
kelet-európai átalakulás egyes jellemzőivel. Per definitionem azonos az 1. és 2. jellemző, 
hiszen a nagy történelmi átalakulásból vezettük le a „fő irányok" meghatározását. A 3. 
jellemző, a változások totális jellegével kapcsolatban megállapítható: a gazdasági és po-
litikai átalakulás a társadalom működésének minden területét magával ragadta. Ha azon-
ban nem évszázadokat, hanem ennél jóval rövidebb időszakokat tartunk szem előtt, szó 
sincs olyan különlegesen szoros párhuzamosságról, mint amit Közép-Kelet-Európában 
láthattunk az elmúlt tíz-tizenöt évben. Országonként változó időrendben, eltérő késlelte-
tésekkel hol a politikai szférában, hol a vallási-szellemi-ideológiai világban, hol a gazda-
ságban gyorsultak fel az események. Ami a 4. és 5. jellemzőt illeti, országonként és 
korszakonként eltérő, mennyire voltak békések és erőszakmentesek a változások, mikor 
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mozgatta előre a változásokat véres felkelés, forradalom, háború és idegen országok 
meghódítása. Vannak történésziskolák, amelyek Amerika felfedezésétől (értsd: meghó-
dításától), mások a terrorba torkoló 1789. évi francia forradalom kitörésétől számítják az 
újkor kezdetét. 

A legnagyobb eltérés természetszerűen a 6. jellemzőben, a változás sebességében 
mutatkozik. Évszázadok teltek el, amíg először fejlődött ki és hódította meg egy-egy 
ország egész gazdaságát a kapitalista rendszer. A modern parlamenti demokrácia kitelje-
sedését is évszázados folyamat előzte meg. Most viszont mindez hihetetlen sebességgel 
ment végbe Közép-Kelet-Európában. 

Miközben a történelmi összehasonlítás sugalmazására rendkívül gyorsnak minősíthet-
jük a közép-kelet-európai régió átalakulását, emlékeztetni szeretnék arra, hogy voltak 
politikusok és gazdasági szakértők, akik még ennél is gyorsabb változásokat szorgalmaz-
tak. Valósággal versenyeztették az országokat. Akárcsak egy futóversenyen, latolgatták 
az esélyeket: hol fejeződik be hamarabb a privatizálás. Vajon a csehek, a magyarok 
vagy a lengyelek a hatodik vagy a kilencedig év végén szakítják át a célszalagot? Ha 
történelmi horizontból elemezzük az eseményeket, érzékelhetjük, mennyire bizarr volt 
ez a verseny. 

A társadalom egy része szintén gyanakvással tekintett a versengésre. Az egyének ér-
tékrendjét felmérő nemzetközi kutatás keretében feltették a kérdést több közép-kelet-
európai országban: mit részesítenének előnyben? A társadalom radikális átszervezését 
egy nagy forradalmi akció révén vagy a társadalom fokozatos javítását reform útján? 
A csehek 75 százaléka, a szlovének 82 százaléka és a litvánok 67 százaléka az utóbbi utat 
választotta (Halman [2001] 170. o.). 

Az átalakulást gyorsító tényezők 

Mind a hat jellemző összehasonlító elemzése külön tanulmányt érdemelne. Itt most csak 
egyet emelek ki, nevezetesen a hatodikat. A tíz-tizenöt év alatt végbement fokozatos 
átalakulást példátlanul gyorsnak minősítve, feltehetjük a kérdést: mi tette ezt a nagy 
sebességet lehetővé? 

1. Első nekifutásra hajlamosak lennénk szimpla válaszra. Másodjára véghez vinni va-
lamit könnyebb, mint amikor először alkotjuk meg. Idézhetnénk a gazdasági növekedés 
ismert tapasztalatát. Lerombolt gazdaságok helyreállítása mindig sokkal gyorsabb volt, 
mint az első, eredeti építés. 

A „helyreállítás" mint érvelés azonban csak félig állja meg a helyét. 
Kezdjük a tudással, tapasztalattal! Még azok az emberek is, akik igen fiatalon szerez-

tek valami tapasztalatot a kommunisták hatalomra kerülése előtt a politikai vagy a gazda-
sági életben, az átalakulás kezdetekor már közel jártak a nyugdíjas életkorhoz. A szoci-
alista éra előtt aktív emberek nagy része már nem volt életben, vagy már nyugdíjba 
vonult. Az ilyesféle tudást nem örökítik át a gének. Kevés volt az olyan család, amelyben 
a szülők tanítása vitte volna tovább a szocialista korszak előtti világból átmentett gazda-
sági, üzleti vagy politikai ismereteket. A fejekben, az emberek gondolkodásában nem 
„helyreállítás" folyt, hanem új tudás megszerzése. 

Ám találhatunk számos ellenpéldát. Léteztek családok a szocialista rendszer idején, 
amelyek megőrizték és az ifjabb nemzedékeknek tovább adták a régi értékeket. Nem 
ritka, hogy az unoka folytatta valamilyen formában a nagyszülő mesterségét. A szocialis-
ta rendszer szétrombolta azokat a politikai, gazdasági és társadalmi intézményeket, ame-
lyek a megelőző korszakban működtek. Ezek nem támadtak fel hirtelenjében. De azért itt 
is lehet ellenpéldákat mutatni. 
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Végeredményben elmondható: a transzformációt ugyan meggyorsította az a körül-
mény, hogy sok ponton vissza lehetett térni - kiindulópontként - korábban kialakult 
hagyományokhoz, magatartáshoz és intézményekhez, ám ez a visszatérés nem a legerő-
sebb volt a gyorsító tényezők között. 

2. Az emberek számottevő része jóformán ösztönösen hajlik arra, hogy önállóan gaz-
dálkodjék, él benne vállalkozó szellem. A középkori társadalom sokféle kötöttsége kor-
látozta ennek a spontán törekvésnek a kibontakozását, és ezek a korlátok csak fokozato-
san, lassan szűntek meg. A feudális rend kötöttségeinek lazulása és lebomlása, a magán-
tulajdon és a piaci koordináció térhódítása egymással összefonódó folyamatok. A szoci-
alista gazdaság még sokkal bénítóbb korlátozásokat épített ki, mint amilyeneket valaha is 
létrehozott a korábbi társadalmi rend. Valósággal gúzsba kötötte az emberek kezdemé-
nyezését, vállalkozó hajlamait. A posztszocialista átalakulás folyamán nem lassan és fo-
lyamatosan, hanem viharos sebességgel bontották le a szocialista központosított gazda-
ságirányítás által felállított bürokratikus tiltásokat. Ezért a spontán vállalkozási ösztön, a 
kapitalizmusnak ez a különleges hajtóereje szinte berobbant a gazdasági életbe. 

3. Nem volt erős ellenállás az átalakulással szemben. Amikor a kapitalizmus és a 
parlamenti demokrácia lassan és fokozatosan első ízben kifejlődött, voltak rétegek, cso-
portok, osztályok, amelyek küzdöttek ellene. Az új rend az ancien régime haszonélvező-
ivel folytatott harcban kerekedett felül. Az új rend győzelmei után rendszerint folytató-
dott a régi rend híveinek politikai, ideológiai - és néhol, egy-egy időszakra - katonai 
ellenállása. 

Most másképp történt. Hat évvel a Gorbacsov-féle reformok elkezdése után, amikor a 
berlini fal összeomlott, Közép-Kelet-Európában a kommunista rend vezetői már letették 
a fegyvert. Nem tűntek fel az új rend ellen uszító mozgalmak, nem fogtak fegyvert 
ellenállók, gerillaharcosok, terroristák. Az egykor uralkodó nómenklatúra tagjainak több-
sége maga is kiábrándult a korábbi eszményeiből. Az élelmesebbek átálltak, megpróbál-
tak - sokan sikerrel - átvedleni üzletemberré, sőt a demokratikus politikai élet aktív 
szereplőivé. Mások fáradtan visszavonultak. 

4. Az átalakulás gyorsaságának legfontosabb magyarázatát a közép-kelet-európai or-
szágot körülvevő külvilág hatásában találhatjuk meg. A „külvilág" szót a legszélesebben 
értelmezzük; sokféle külső hatást sorolunk ide. 

Az egyik hatás a külföldi minta átvétele. A vállalati menedzsment és a bankrendszer 
működési formáitól a politikai intézményekig, a média programjától a hirdetésekig, az 
oktatás szervezetétől a tudomány és a művészetek finanszírozásáig nincsen olyan területe 
a társadalmi tevékenységnek, ahol ne követték volna a külföldi mintát. 

Sokféle szálon jutott el a közép-kelet-európai emberekhez a példa. Megismerkedtek 
vele külföldi útjaikon, sokan már 1990 előtt, még többen pedig a rendszerváltás után. 
Olvastak róla, vagy filmen látták. Tanítani kezdték a külföldi tapasztalatokat az iskolá-
ban, az egyetemeken és speciális tanfolyamokon. Külföldi tanácsadók ajánlották a minta 
átvételét. 

Nem mintha olyan könnyű lenne a külföldi minta átvétele. Nem elég meglátni azt, 
hogyan működik a brit parlament vagy a zürichi bank - és máris ugyanaz történik a 
magyar vagy az észt parlamentben, a cseh vagy a lengyel bankban. Könnyebb a példát 
felismerni, ám sokkal fáradságosabb és küzdelmesebb meg is tanulni annak használatba 
vételét, adaptálni a mintát a hazai adottságokhoz. Ha a tanulás nem lenne oly nehéz és 
ellentmondásos folyamat, akkor még 15 évet sem tartott volna az átalakulás oroszlán-
részének megvalósítása, és nem várna ránk további fáradságos munka a minta sokkal 
eredményesebb alkalmazására. 

Rendkívül nagy hatást gyakoroltak a külföldi befektetők. Nemcsak tőkét hoztak, ha-
nem - a technikai know-how-n túlmenően - annak ismeretét, hogyan kell vállalatot ve-
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zetni, milyen jogrendre és magatartási normákra van szükség egy kapitalista gazdaság 
működtetéséhez. 

A vizsgált nyolc ország tagja lett fontos - a Nyugat által vezérelt - nemzetközi szerve-
zeteknek, a NATO-nak, az OECD-nek, a WTO-nak, aktívabb lett a kapcsolat az IMF-el 
és a Világbankkal. A tagságok sorozatát betetőzte az Európai Unióba való belépés. Az, 
amit brüsszeli nyelven „harmonizációnak" neveznek, az nem csak a jogszabályokban 
ment végbe. Közép-Kelet-Európa minden téren mind inkább hasonulni igyekezett a nyu-
gati példához. Elsősorban belső hajtóerők késztettek erre az alkalmazkodásra. Ám nem 
érdemes tagadni, érzékelhető volt bizonyos fokú külső politikai nyomás is. Megállja a 
helyét az 5. jellemző; nem volt idegen katonai megszállás. Más államok, még a nagyhatal-
mak sem „parancsoltak" Közép-Kelet-Európa kis országainak. Ám volt „kondicionalitás". 
A washingtoni pénzügyi szervezetek, s később mindinkább az Európai Unió feltételek-
hez kötötte kölcsönök vagy segélyek megadását, kapcsolatok létesítését, jogok biztosítá-
sát. Igaz, a feltételeket általában úgy szabták meg, hogy azok az érintett ország hosszú 
távú érdekeit szolgálták. Mégis, sokféle változást ezek a külső nyomások kényszerítettek 
ki, vagy legalábbis hozzájárultak a változás gyorsabb megvalósításához. 

A külső erők hatásának intenzitásához bizonyára hozzájárult a nyugati világ földrajzi 
közelsége. Éppen azokban az országokban ment végbe a leggyorsabban a mostani nagy 
átalakulás, amelyek közvetlenül a fejlett európai országok határán helyezkednek el. 

5. Fontos gyorsító tényező volt a rendelkezésre álló modern technológia. Ebben az 
összefüggésben nem a közép-kelet-európai régió speciális helyzetéről van szó. Közép-
Kelet-Európa átalakulása gyors volt azért is, mert napjainkban minden gyorsabban válto-
zik. Gondoljunk például a közlekedés és a kommunikáció sebességére a középkor végén, 
az újkor elején, és hasonlítsuk össze a mai lehetőségekkel! A számítógép, az internet, az 
email és a mobiltelefon - hogy csak ezt a négy eszközt említsük - sokszorosan felgyorsít-
ja a külföldi információ beérkezését a mintát követni akarókhoz. Az új technológia hoz-
zájárul ahhoz, hogy felgyorsul az új szabályok és normák kihirdetése és elterjedése. 

Noha a csúcstechnológia térhódítása az átalakulás előtt rettenetesen elmaradt a világ 
fejlettebb részéhez képest, a fejlődés erősen felgyorsult. Igaz, a terjedést jelző számok 
még mindig elég alacsonyak.13 Annyi azonban bizonyosnak látszik, hogy a döntéshozók-
hoz és a közvélemény formálóihoz hamar eljutnak az információk, és a média képes 
azokat gyorsan közvetíteni az emberek millióihoz. 

Első értékelés: páratlan sikertörténet 

Meggyőződésem, hogy ami az elmúlt másfél évtizedben Közép-Kelet-Európában lezaj-
lott, a történelemben egyedülálló sikertörténet. Vallom ezt annak ellenére, hogy tisztá-
ban vagyok, milyen sok emberi szenvedés és csalódás kíséri - ezekre mindjárt rátérek a 
tanulmány második felében. Úgy is pontosíthatnám saját összefoglaló értékelésemet: a 
súlyos bajok és visszásságok ellenére - a nagy történelmi változások perspektívájából 
értékelve - sikertörténet az, ami a világnak ebben a részében most végbement. 

Ez a meggyőződésem meghatározott értékrenden alapul. Mások, akik ítéleteiket más 
értékrendre alapozzák, nem osztják a véleményemet. 

Első helyre teszem a demokrácia és az emberi jogok értékét. Talán mert - sok közép-
kelet-európai kortársammal együtt - több ízben is átéltem a zsarnokság különböző for-
máit, a teljes jogfosztottságot vagy az emberi jogok megalázó korlátozásait, a különböző 
kritériumok szerinti brutális diszkriminációt, magas helyet foglal el értékeim sorrendjé-

13 Kivétel a televízió és a mobiltelefon, amely igen elterjedt. 
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ben a demokrácia értéke. Ezért vannak erős ellenérzéseim, amikor a közép-kelet-európai 
régió teljesítményével szembeállítják Kínát, torz és egyoldalú hangsúlyt helyezve arra, 
hogy ott mennyivel nagyobb a gazdasági növekedés üteme. Igaz, a közép-kelet-európai 
régióban a kínainál jóval alacsonyabb, de azért tisztes a növekedés sebessége, és - mint 
már rámutattam - máris gyorsabb, mint az előző rendszer utolsó évtizedében. Belenyu-
godnék abba, hogy a kínai rohamtempónál alacsonyabb a növekedés üteme - de párosul-
jon demokráciával és emberi jogokkal! Elismerem, hogy van, aki nem így látja a világot, 
hanem azt gondolja: érdemes feladni vagy bizonytalan időre elhalasztani a demokráciát, 
ha ez az ára a rohamos gazdasági növekedésnek. 

A demokrácia politikai intézményei sokszor kényelmetlenül hátráltatják a nagyobb 
megrázkódtatásokkal járó reformok erélyes végrehajtását vagy az állam erőinek koncent-
rálását a növekedés előmozdítására. Az én szememben ezeket a hátrányokat messze ellen-
súlyozzák a demokrácia adta nagyobb szabadságjogok előnyei. A közép-kelet-európaiak 
számára könnyebbséget jelent a demokrácia megteremtésében, hogy mind a politikai terén, 
mind pedig a gazdaságban stabilizáló erőként hat az Európai Unióval való integráció. 

Sikertörténetnek tartom a közép-kelet-európai régió átalakulását, mert történelmileg 
rövid idő alatt meghonosította a kapitalista gazdasági rendszert, és ezzel országaink újra 
arra a fejlődési pályára kerültek, amely a történelem menetének fő irányába mutat. Nem 
a kapitalizmust „szeretem"; nem éppen szeretnivaló. Azokat a tulajdonságait tartom nagyra, 
amelyek nélkülözhetetlenek az általam vallott értékek érvényesüléséhez. Hosszú távon 
kibontakoznak majd a közép-kelet-európai régióban is a kapitalizmus összes gazdasági 
előnyei: a termelés, a termelékenység és a fogyasztás fenntartható növekedési üteme 
magasabb a szocialista rendszerben tapasztaltnál, jellemző a technikai újítás, a vállalkozó 
kedv, s mindezzel együtt a lakosság növekvő jóléte. Én is elsőrendű értéknek tartom a 
gazdasági növekedést, az emberek anyagi életkörülményeinek javulását (noha nem olyan 
végletesen, nem annyira egyoldalúan, mint akik még a demokráciát is feladnák a kedvé-
ért). Az anyagi gyarapodás mellett ott van a másik, korábban már említett érv: a kapita-
lista gazdasági rendszer léte a demokrácia működésének nélkülözhetetlen feltétele. Ezek 
az előnyök az én értékrendem szerint túlsúlyban vannak a kapitalizmus hátrányaihoz 
képest. Elismerem, hogy van, aki másképpen súlyozza az előnyöket és hátrányokat. 

Végül sikertörténetnek tartom a közép-kelet-európai régió átalakulását, mert békésen 
és erőszakmentesen zajlott le. Bizonyára itt is formálóan hatott nézeteimre saját életta-
pasztalatom. Átéltem a világháborút, véres üldözéseket, kemény és puha diktatúrákat, 
bosszúhadjáratokat és lincseléseket, barátok kivégzését és börtönbe csukását. Elég volt! 
Különlegesen értékes számomra az a körülmény, hogy most nem folyt vér, nem öltek 
meg, nem zártak börtönbe senkit. Elismerem: van, aki másképpen éli meg ezt a válto-
zást. Úgy gondolja, hamarabb is sor kerülhetett volna rá, ha előbb döntik meg, akár 
fegyverrel, a régi rendszert. Hiányolja a bűnösök megbüntetését és az igazságtételt. 

Kedvező véleményemet nem változtatja meg az, hogy a változások mozgató erői kö-
zött nagy szerepük volt külső hatásoknak. Külföldi tudás, tapasztalat, kultúra és külföldi 
tőke áramlott be a közép-kelet-európai országokba, amelyek ettől kezdve jobban beol-
vadnak az európai közösségbe és a globalizált világba. Tisztában vagyok azzal, hogy 
van, akit sért ez a helyzet; félti a külföldi hatásoktól a nemzeti hagyományokat. Bánthatja 
őket az is, hogy mindez kétségkívül szűkíti az egyes államok politikai szuverenitását. 
Elismerem, hogy itt nehéz átváltással állunk szemben. 

Igyekeztem nyíltan, kertelés nélkül feltárni, milyen értékekre alapozom saját ítélete-
met. Nem azért teszem ezt, hogy érveljek saját értékrendem mellett. Itt nincs helye 
racionális argumentációnak, amivel mi, közgazdászok mindig megpróbálkozunk. Az ér-
tékelés mögött metaracionális eszmék, hitek és vágyak húzódnak meg - és ebben a tekin-
tetben elkerülhetetlenek az eltérések különböző világnézetű emberek között. Még ha 
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megegyeznénk is abban, hogy - a világtörténelem nagy folyamatainak perspektívájából 
nézve - ténylegesen mi történt Közép-Kelet-Európában, abban nem számíthatunk kon-
szenzusra, hogy azt hogyan értékeljük. 

A m i n d e n n a p i élet s z e m s z ö g é b ő l 

Bajok és gondok 

A nyereség és a veszteség, az öröm és a fájdalom érzetei mindenkinél keverednek, aki 
részese vagy akár csak empatikus megfigyelője a közép-kelet-európai régió átalakulásá-
nak. Távol áll tőlem az olcsó „sikerpropaganda". Nem képzelt nehézségekkel vagy az 
emberek egy kis hányadának gondjaival állunk szemben, hanem valóságos és súlyos 
negatív jelenségekkel. 

Az új korszak kezdetén a közép-kelet-európai régióbeli lakosok nagy többségének 
jóval alacsonyabb volt a reáljövedelme, mint az Európai Unió régi tagországainak átla-
gáé, és számottevő rétegeket sújtott a szegénység. Azóta - bármekkorát változott is körü-
löttük a világ - a lakosság jelentős hányadának reáljövedelme változatlan maradt, sokan 
a szegények közül megrekedtek korábbi alacsony életszínvonalukon. Nem kevés azok 
száma, akiké érezhetően csökkent. Nem biztos, hogy a romlást mindegyiküknél a rend-
szerváltás okozta, de bizonyos, hogy az 1990 óta eltelt időben ment végbe. Ők azok, akik 
egyértelműen a korszak veszteseinek tekintik magukat. 

Drámai átrendeződés ment végbe a jövedelmek és a fogyasztás eloszlásában. Noha a 
szocialista rendszer bírálói joggal tették szóvá, hogy léteztek anyagi privilégiumok, ezekkel 

6. táblázat 
Jövedelemeloszlás - Gini-koeffíciens 

Ország 

Átalakulás 
előtt 

Átalakulás 
közben 

Átalakulás 
után Százalékos 

változás* Ország 

1987-1989 1996-1997 2001-2002 

Százalékos 
változás* 

Csehország 19,8 23,9 23,4 18 
Észtország 28,0 36,1 39,3 40 
Lengyelország 27,5 33,4 35,3 28 
Lettország 26,0 32,6 35,8 38 
Litvánia 26,3 30,9 35,7 36 
Magyarország 22,5 25,4 26,7 19 
Szlovákia 19,4 24,9 26,7 38 
Szlovénia 21,0 24,0 24,4 16 
KKE-8 23,8 28,9 30,9 29 
EU-15 26,9 27,8 28,6 7 

* Az átalakulás utáni állapotban az átalakulás előtti állapothoz képest. 
Megjegyzés: a Gini-koefficiens a jövedelemeloszlás egyenlőtlenségének kifejezésére szolgál. Értéke 0, ha 

teljes jövedelemegyenlőség valósul meg (azaz mindenki jövedelme egyenlő), és 100 a teljes egyenlőtlenség 
esetén (vagyis minden jövedelmet egyetlen háztartás kap meg). A táblázatban szereplő becsléseket különbö-
ző háztartásiköltségvetés-felmérések csoportos adatainak interpolált eloszlásaira alapoztuk. A felmérés köre 
változhatott az idő folyamán. Az egyéni jövedelemeloszlásokra vonatkozó adatokat a háztartások egy főre 
jutó jövedelme alapján számítottuk. Az EU-átlag kiszámításakor 5 adat nem állt rendelkezésre: Belgium (2), 
Spanyolország (2), Portugália (1). 

Forrás: a KKE-8 adatokat különböző forrásokból gyűjtöttük az UNICEF IRC [2004] adatbázisa alapján. 
EU-15 adatok: OECD [2005] és World Bank [2005], 
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8. táblázat 
Foglalkoztatás (1989 = 100) 

Ország 1990 1991 1992 1993 1996 1999 2002 2003 

Csehország 99 ,1 93,6 91,2 89,8 93,5 88,2 88,0 87 ,4 
Észtország 98 ,6 96,3 90,9 83,5 74 ,0 69,2 70,0 71 ,0 
Magyarország 96 ,7 86,7 78,1 73,1 69,8 72,9 74,1 75 ,1 
Lettország 100,1 99,3 92,1 85,7 72 ,4 73,9 75,4 76 ,8 
Litvánia 97 ,3 99,6 97,4 93,4 87,0 85,0 82,0 83 ,9 
Lengyelország 95 ,8 90,1 86,4 84,3 88,3 90,4 85,8 85 ,2 
Szlovákia 98,2 85,9 86,9 84,6 85,5 82,3 82,1 83 ,6 
Szlovénia 96 ,1 88,6 83,7 81,3 78,7 80,1 82,8 82 ,1 
KKE-8 97,7 92,5 88,3 84,5 81,1 80,2 80,0 80,6 
EU-15 101,8 102,3 101,1 99,6 100,7 105,2 109,2 109,5 

Forrás: UNECE [2005] 1. sz. 125. o. 

9. táblázat 
Munkanélküliségi ráták (a munkaerő százalékában) 

Ország 1990 1992 1993 1996 1999 2002 2003 

Csehország 0 ,7 2 ,6 3,5 3 ,5 9,4 9 ,8 10,3 
Észtország 1,6 5 ,0 5 , 6 6,7 6,8 6 ,1 
Lengyelország 6,5 14,3 16,4 13,2 13,1 20 ,0 20 ,0 
Lettország 2 ,3 5,8 7 , 2 9,1 8,5 8 ,6 
Litvánia 3,5 3,4 6 , 2 10,0 10,9 9 ,8 
Magyarország 1,7 12,3 12,1 10,5 9,6 8,0 8 ,4 
Szlovákia 1,6 10,4 14,4 12,8 19,2 17,4 15,6 
Szlovénia 13,3 15,5 14,4 13,0 11,3 11,0 
KKE-8 2,6 7,5 9,5 9,2 11,3 11,6 11,2 
EU-15 7,3 8,7 10,0 10,2 8,7 7,7 8,1 

Megjegyzés: az Észtországhoz tartozó számok 1999-ig csak az álláskeresőkre vonatkoznak. 
Forrás: a regisztrált munkanélküliségi ráta a KKE-8-ra vonatkozóan: UNECE [2004] 2. sz. 85. o., a 

standardizált munkanélküliségi ráta az EU-15-re vonatkozóan: UNECE [2005] 1. sz. 126. o. 

együtt is eléggé szűk sávban helyezkedett el a fogyasztás és a jövedelem eloszlása. Elég 
volt tíz-tizenöt év ahhoz, hogy az egyenlőtlenség erősen megnövekedjék (6. és 7. táblá-
zat). 14 Azelőtt ismeretlen mértékű látványos gazdagság mutatkozik az egyik oldalon, a 
másik oldalon pedig a korábban kevésbé szembeötlő szegénység elmélyült és láthatóbbá 
vált. Sok olyan embernek is bántja ez az igazságérzetét, aki maga nem tartozik a jövedel-
mek átrendeződésének vesztesei közé. 

Az előbbi súlyos gondok szorosan összefüggnek a foglalkoztatás problémáival. A szo-
cialista gazdaságban ismeretlen volt a nyílt munkanélküliség, igen magas volt a foglal-
koztatási ráta, minden dolgozó biztosnak érezhette a munkahelyét. Inkább a fordított 
disequilibrium érvényesült. A szocialista gazdaság krónikus hiányt szült, s ennek egyik 
megnyilvánulása volt - legalábbis az aránylag fejlettebb, iparosodottabb közép-kelet-

14 Egyes magyar vizsgálatok nagyobb egyenlőtlenségeket mutatnak ki, mint amekkora a 6. táblázatból 
kiolvasható (Tóth [2004], [2005] 334. o.). 
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európai országokban - a krónikus munkaerőhiány. Bármilyen hatással volt is ez a haté-
konyságra, a dolgozók élvezték a munkahely biztonságát. Ennek vége! Jelentős mérték-
ben csökkent a foglalkoztatási ráta és megjelent a nyílt munkanélküliség. Országonként 
eltérő a mértéke, van olyan közép-kelet-európai gazdaság, ahol az európai átlagnál ala-
csonyabb, s van, ahol magasabb (8. táblázat). A munkanélküliség valósággal traumaként 
zúdult a társadalomra (9. táblázat). 

Odalett a munkahely biztonsága. Olyankor történt ez, amikor számos más dimenzió-
ban is bizonytalanabbá vált az élet. A szocialista társadalomban azokat, akik nem vállal-
ták a politikai cselekvés kockázatát, aránylag szilárd és kiszámítható létfeltételek vették 
körül. Most egyszeriben minden mozgásban van, semmit sem lehet előre tudni. Azelőtt 
egy vállalat örökké élt, most születnek és meghalnak, ma egy új jelenik meg, holnap egy 
másik csődbe megy. A fogyasztói árakat korábban hosszú időre rögzítették, most örökö-
sen változnak. Még a bankkamaton vagy a devizaárfolyamon sem tud kiigazodni az 
egyszerű állampolgár. Szörnyű nehéz volt lakást szerezni, de ha valaki már benne ült egy 
lakásban, akár főbérlőként, akár albérlőként, onnét nem lehetett kimozdítani. Most akár 
ki is lakoltathatják, ha nem fizeti a bért. Ahogy felszámolták a rendőrállamot, romlott a 
közbiztonság (10. táblázat). Amit az ellentmondást nem tűrő államhatalom és a bürokrá-
cia szilárddá merevített - cseppfolyóssá, kockázatossá, bizonytalanná vált a piac, a ver-
seny, a könnyebb mozgást biztosító polgári szabadságjogok hatására. 

10. táblázat 
Bűnügyi ráták (1989 = 100) 

Ország 1990 1994 1998 2002 

Csehország 180 309 355 313 
Észtország 124 200 270 321 
Lengyelország 161 163 192 253 
Lettország 117 146 137 190 
Litvánia 118 189 260 247 
Magyarország 153 175 272 193 
Szlovákia 150 293 198 227 
Szlovénia 96 110 139 193 
KKE-8 137 198 228 242 

Megjegyzés: a bűnügyi adatok csak a bejelentett és regisztrált eseteket tartalmazzák. A bűnügyi ráták 
változhatnak a nemzeti törvények függvényében. 

Forrás: UNICEF IRC [2004] adatbázis. 

Az emberek felháborodnak a politikai élet visszásságai miatt. Sokan úgy látják, hogy a 
többpártrendszer nem higgadt politikai versenyt hozott, hanem a hatalomért vívott gát-
lástalan harcot, hazudozást, üres ígérgetést, az ellenzék állandó handabandázását a min-
denkori kormány ellen. Az emberek számottevő része nem eléggé bízik a parlamentben. 
Ebben a tekintetben kiáltó a különbség a régi 15 és az új 8 EU-tagállam között (11. 
táblázat). Politikusok korrupciós gyanúba keverednek, hol azért, mert politikai ellenfe-
leik hamis rágalmakat keltenek ellenük, hol pedig azért, mert valóban vétettek a törvény 
vagy legalábbis a tisztesség ellen. 

Néhányat említettem a legsúlyosabb bajok közül. Folytathatnám a felsorolást, de ennyi 
is elég annak szemléltetésére, hogy nem apró-cseprő kellemetlenségekről, hanem való-
ban nyomasztó, súlyos bajokról van szó. 
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11. táblázat 
Bizalom a parlament és más intézmények iránt 

Ország 
Parlament Civil szféra Oktatási rendszer 

Ország 
(akik bizalommal vannak, százalékosan) 

Csehország 12,2 21,8 54 ,6 
Észtország 27 ,0 40,4 73 ,9 
Lengyelország 32,8 32,6 81 ,2 
Lettország 27,5 49,2 73 ,7 
Litvánia 10,6 20,6 66 ,6 
Magyarország 34,0 49,6 64 ,3 
Szlovákia 42,8 38,7 76 ,3 
Szlovénia 25 ,3 25 ,3 80 ,3 
KKE-8 28,6 36,6 73,8 

Ausztria 40,7 42,4 86 ,2 
Belgium 39,1 46,1 77 ,9 
Dánia 48,6 54,9 75 ,0 
Egyesült Királyság 35,5 45,9 66 ,3 
Finnország 43,7 40,9 88 ,8 
Franciaország 40,6 45,9 68 ,4 
Görögország 29 ,0 20,2 37 ,0 
Hollandia 55,3 37,5 73 ,1 
Írország 31,1 59,3 86 ,4 
Luxemburg 62,7 59,5 67 ,8 
Németország 35,7 38,7 72 ,6 
Olaszország 34,1 33,2 53 ,2 
Portugália 49,2 53,6 59 ,8 
Spanyolország 46 ,4 40,5 67 ,6 
Svédország 51,1 48,8 67 ,8 
EU-15 42,9 44,5 69,9 

Megjegyzés: a válaszadókhoz a következő kérdéseket intézték: Mekkora bizalommal viseltetik a követke-
ző lista elemei iránt? Naggyal, közepessel, kevéssel vagy semennyivel? Azokat számoltuk a bizalommal 
viseltetők közé, akik naggyal vagy közepessel válaszoltak. 

Forrás: Halman [2001] 187., 192. o. 

Az általános közérzet 

Számos felmérés ad számot a közép-kelet-európai régió polgárainak hangulatáról, társa-
dalmi közérzetéről. Ezek arról tanúskodnak, hogy az emberek közérzete megoszlik. Arra 
az egyszerű (vagy egyszerűnek látszó) kérdésre: „elégedett-e az életével" jóval többen 
felelnek igennel az Európai Közösség régi tagállamaiban, mint a nyolc új tagországban 
(12. táblázat). Országonként eltér a negatív válaszok aránya (13. táblázat). Megközelítő 
átlagként azt mondhatjuk: a régióban minden harmadik ember elégedetlen, vagy éppen-
séggel nagyon elégedetlen.15 

15 A 12. és 13. táblázat adatait más-más forrásból merítettem, s végső fokon más-más felméréseken 
alapulnak. Figyelemre méltó, hogy az átlagok, az országcsoportok közötti jellegzetes eltérések a kétféle 
megközelítésben eléggé közel esnek egymáshoz. 
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12. táblázat 
Általános megelégedettség 

Ország 
1990-1993 1995-1997 1999-2002 

Ország 
(átlag egy 1-től 10-ig terjedő skálán) 

Csehország 6 ,37 7,06 
Észtország 6 ,00 5 ,00 5,93 
Lengyelország 6 ,64 6 ,42 6,20 
Lettország 5 ,70 4 ,90 5,27 
Litvánia 6 ,01 4 ,99 5,20 
Magyarország 6 ,03 5,80 
Szlovákia 6 ,15 6,03 
Szlovénia 6 ,29 6 ,46 7,23 
KKE-8 6,15 5,55 6,09 

Ausztria 6 ,51 8,03 
Belgium 7 ,60 7 ,93 7,43 
Dánia 8 ,16 8,24 
Egyesült Királyság 7 ,49 7 ,46 7,40 
Finnország 7 ,68 7 ,78 7,87 
Franciaország 6 ,78 7,01 
Görögország 6,67 
Hollandia 7 ,77 7,85 
Írország 7 ,88 8.20 
Luxemburg 7.81 
Németország 7 ,22 7 ,22 7.42 
Olaszország 7 ,30 7.17 
Portugália 7 ,07 7.04 
Spanyolország 7 ,15 6,61 7,03 
Svédország 7 ,97 7 ,77 7,64 
EU-15 7,43 7,46 7,52 

Megjegyzés: a megkérdezetteket arra kérték, hogy jelöljék meg válaszaikat egy 1-től (nagyon elégedet-
len) 10-ig (nagyon elégedett) skálán: mindent egybevetve, mennyire elégedett teljes egészében az életével 
mostanában? A minta tipikus mérete országonként körülbelül 1000 fő volt. 

Forrás: World Values Survey és European Values Survey. Sanfey-Teksoz [20051 tanulmánya ezeket az 
adatokat használja fel a posztszocialista országokbeli általános megelégedettség mérésére. Az összegző ada-
tokat tartalmazó táblázat az EU-8 országokra vonatkozóan tanulmányuk 17. oldalán található. Hálás vagyok 
Peter Sanfeynek és Utku Teksoznak (EBRD), akik az EU-15 országaira vonatkozó összes adatot és a régió 
átlagokat személyesen rendelkezésemre bocsátották. 

Kognitív problémák 

Az emberek reagálnak a bajokra - és a reakció hevessége, keserűsége nem csak a nehéz-
ségek valóságos súlyosságától függ. Sok múlik azon is, hogy akit a baj ér, vagy aki azt 
együttérzéssel figyeli, miként érzékeli, hogyan dolgozza fel magában. Próbáljuk áttekin-
teni a témánk szempontjából legfontosabb kognitív problémákat! 

1. Mielőtt valami megtörténik, reményeink és várakozásaink vannak. Miután megtör-
tént - sokszor csalódunk.16 Ahogy kezdett eluralkodni a kiábrándulás a szocializmusban, 

16 Hirschman [1982] rámutat, hogy a csalódás velejárója az emberi létnek. Kantot idézi, aki kijelentette: 
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13. táblázat 
Általános megelégedettség - a válaszok eloszlása 

(a válaszok százalékában) 

Ország Egyáltalán nem 
elégedett 

Nem igazán 
elégedett 

Meglehetősen 
elégedett 

Nagyon 
elégedett 

Csehország 5 26 57 10 
Észtország 11 35 47 6 
Lengyelország 9 28 50 11 
Lettország 8 35 49 6 
Litvánia 10 32 51 5 
Magyarország 11 34 45 9 
Szlovákia 13 33 48 6 
Szlovénia 2 12 65 20 
K K E - 8 9 29 52 9 
EU-15 4 17 60 19 

Megjegyzés: a válaszadókhoz a következő kérdéseket intézték: Mindent egybevetve, általában mennyire 
elégedett az életével ? Mit mondana, Ön...? 

Forrás: Eurobarometer [2003], 

úgy erősödtek a várakozások. Kibontakozott a remény, hogy a rendszerváltás majd meg-
oldja a problémákat, mégpedig gyorsan és mindenki számára. 

Keveredtek a jogos remények és a tévképzetek, hamis illúziók. A „Nyugat", a „piac", 
a „verseny", a „demokrácia" - ezekhez a szavakhoz mitikus képzetek társultak, szinte 
csak fényt ígértek, árnyak nélkül. Ritka volt a kijózanító szó, különösen hiteles emberek 
szájából. (Ha a régi rend hívei ágáltak a kapitalizmus ellen, azt egyre kevésbé hitték el.) 

Az első nagy reményekre válaszul jött a hideg zuhany, a kilencvenes évek súlyos 
transzformációs visszaesése. Alig ocsúdtak fel az emberek, megint formálódni kezdtek 
új, irreális várakozások, ezúttal az Európai Unióval kapcsolatban. Ezeket felszították a 
szólamok a „konvergenciáról", az EU-tól várható sok-sok támogatásról. Nem kevesen 
naiv türelmetlenséggel bizakodtak abban, hogy igen hamar érezhetővé válnak a belépés 
előnyei. 

Nagyok tehát a bajok. Ám a bajokat sokan a valóságosnál is nagyobbnak érzik, mert 
csalódtak. 

2. A társadalompszichológiában jól ismertjelenség, hogy a közérzet nemcsak a való-
ságos körülményektől függ, hanem attól is, hogy az egyén kihez hasonlítja magát. A szo-
cialista rendszer fellazulása idején a szovjet birodalom nyugati peremén még azzal nyug-
tatgatták magukat az emberek, hogy nálunk mégis csak jobb, mint a Szovjetunióban. 
Különösen nálunk, Magyarországon, ahol piacgazdasági reformokkal kísérleteztek, tűnt 
hihetőnek ez az önbiztatás. Ám amikor a közép-kelet-európai régió minden országában 
megnyíltak a határok, s különösen most, amikor az EU tagjaivá váltak, általánosan áthe-
lyeződtek a „referenciapontok". Mindenki a német, a francia vagy a skandináv viszo-
nyokhoz hasonlítja a sajátját. Persze, minél magasabbra helyezi az összehasonlítás mér-
céjét, annál elégedetlenebb azzal, ahol maga tart. Emberileg teljesen érthető a türelmet-

„Adj az embernek mindent, mit kíván és lám, ugyanabban a pillanatban azt fogja érezni, hogy a minden nem 
minden." (Lásd Karamzin [2003] 40. o.). Különösen a nyugati civilizáció embere érez örökös kielégíthetet-
lenséget és csalódást. A mi esetünkben ezt az általános érzést felfokozta a szocializmust követő átalakulásra 
vonatkozó speciális elvárások meghiúsulása feletti speciális csalódás. 
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lenség: most már mi is EU-tagok vagyunk - mikor érjük utol tagtársainkat? Érthető, de 
szinte reménytelen óhajokhoz vezet. Akik fenntartják ezt a nyugati referenciapontot, 
azok tartósan keserűek, türelmetlenek és kiábrándultak maradnak. 

3. Az emberek könnyen felejtenek, sokféle élménnyel kapcsolatban rosszul működik a 
kollektív és az egyéni memória. Évtizedekkel ezelőtt dőlt az emberekből a panasz amiatt, 
mert bizonyos árucikkekből hiány volt, éveket kellett várni autóra, lakáskiutalásra vagy 
telefonállomás felszerelésére. Manapság lassan én, az 1980-ban írott A hiány című könyv 
szerzője leszek az utolsó kelet-európai, aki még visszaemlékszik a hiánygazdaságra, és 
igazi örömöt érez amiatt, hogy megszűnt. A hiány helyébe bőséges kínálat lépett. Most 
már szinte csak zúgolódást lehet hallani amiatt, hogy belefulladunk a sok áruba, az árak 
megfizethetetlenek, és gyötri az embereket a „fogyasztói társadalom". 

A rosszul működő memória következtében leértékelődnek alapvetően fontos vívmá-
nyok (például a szólás, a gyülekezés, az utazás szabadsága, az eszmék szabad versenye, 
a protestálás joga és így tovább), holott ezek jól érzékelhetők az emberek mindennapi 
életében. Helyette nagyobb relatív súlyt kapnak a jelenlegi bajok. 

Egy 2005-ben végzett felmérésben azt kérdezték az emberektől, hogy egy mínusz 100-
tól plusz 100-ig terjedő skálán értékeljék a jelenlegi és a rendszerváltozás előtti rezsimet 
(14. táblázat és annak értelmezése Rose [2005] tanulmányában). Litvánia kivételével 
jobb osztályzatot kap a jelen, de figyelemre méltó, hogy nem sokkal marad el ettől a múlt 
rendszer értékelése. 

Mindez, groteszk módon, nosztalgiaérzésekhez vezet. Sokan azok közül, akik ha nem 
voltak is a kommunista rendszerrel szemben küzdő aktív ellenállók, de legalábbis dohog-
tak és változást vártak, most felfedezik: nem is volt az a régi rend olyan rossz.17 

4. Utolsónak említem meg a tapasztalatok feldolgozásának záró szakaszában bekövet-
kező torzulást, a hibás okozati elemzést. 

14. táblázat 
A régi, az új és a jövőbeni rendszer minősítése 

(a pozitív válaszok százalékos aránya) 

Ország Régi rendszer Jelenlegi Öt év múlva 

Csehország 32 69 82 
Észtország 55 75 79 
Lengyelország 59 7 0 84 
Lettország 50 51 71 
Litvánia 55 46 54 
Magyarország 58 64 81 
Szlovákia 51 51 65 
Szlovénia 68 69 74 
K K E - 8 53 63 75 

Megjegyzés: a válaszadókhoz a következő kérdéseket intézték: az alábbi skála a kormányzati rendszerek 
működésének mérésére szolgál, plusz 100 a legjobb és mínusz 100 a legrosszabb értékelés. Hova helyezné 
Ön a korábbi kommunista rendszert/a jelenlegi, szabad választásokra és többpártrendszerre épülő rezsimet/ 
az öt év múlva várható rezsimet? 

Forrás: Rose [2005] 17. o. 

17 Érdemes kiemelni, hogy a 14. táblázat szerint Magyarországon kapja a legkedvezőbb értékelést az 
1990 előtti rendszer. Vásárhelyi Mária [2005] kitűnő áttekintést ad arról, hogy a magyar közvélemény 
miképpen oszlik meg a Kádár-rendszer és a rendszerváltás megítélésében. Az általa idézett adatok is alátá-
masztják, mennyire elterjedt a Kádár-korszak iránti nosztalgia és a váltás okozta csalódás. 
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Okozati elemzés 

A közép-kelet-európai embert kínzó bajoknak és nehézségeknek sokféle oka van. Csak 
néhányat emelek ki ezek közül. 

A régió fejlettsége elmaradt a tőle nyugatra lévő területétől. Ez nem új jelenség, ha-
nem évszázadok alatt alakult ki így. Amint az a 15. táblázatból is látható, a szocialista 
rendszer idején a relatív elmaradás tovább nőtt. Jó kilátások vannak arra, hogy a relatív 
lemaradás fokozatosan csökken, de nem történhet olyan csoda a társadalmi-gazdasági-
politikai berendezkedésben, amely ezt a rést (nem rést, szakadékot!) egyhamar betemeti 
(16. táblázat). A szegénység, a technikai színvonal elmaradása, az egészségügy vagy az 
oktatás, a tudományos kutatás erőforrásainak szűkössége és megannyi más negatív jelen-
ség elsősorban (bár nem kizárólag) a fejlettség közepes, az élen haladókhoz képest erő-
sen elmaradt szintjével magyarázható. 

15. táblázat 
Történelmi összehasonlítás Ausztriával 
(Ausztria egy főre jutó GDP- je = 100) 

Ország 1870 1913 1937 1950 1980 1989 2000 

Csehszlovákia 62 60 91 94 58 54 43 
Lengyelország 51 50 61 66 42 35 36 
Magyarország 59 61 81 67 46 42 36 

Megjegyzés: Csehszlovákia 2000-ben Csehország és Szlovákia súlyozott átlaga. 
Forrás: az OECD-adatbázisból számítva, lásd Maddison [2003]. 

16. táblázat 
A Nyugat-Európához való felzárkózás ideje (év) 

Ország Az EU-14 100 százalékához Az E U - 1 4 80 százalékához 

Csehország 38 21 
Észtország 60 45 
Lengyelország 72 55 
Lettország 74 59 
Litvánia 68 52 
Magyarország 46 31 
Szlovákia 48 33 
Szlovénia 30 9 
KKE 8 55 38 

Megjegyzés: az EU- 14-be Luxemburg kivételével az összes régebben csatlakozott ország beletartozik. Az 
eredmények az EU-14 1,74 százalékos átlagos egy főre jutó reálnövekedési rátájának feltételezésén alapulnak. 

Forrás: Wagner-Hlouskova [2005] 367. o. 

A bajok egy része abból származik, hogy átmenetben vagyunk. Át kellett rendezni a 
termelés struktúráját, s miközben régi termelőhelyek megszűntek, nem álltak azonnal 
üzembe újak. Az intézményi átalakulás közben is vákuumok, joghézagok, szabályozatlan 
tevékenységek keletkeztek. Sok helyen leváltották a régi gárdát, az új még gyakorlatlan. 
Senkit sem nyugtat meg, hogy az ilyesféle nehézségek átmenetiek - nehéz bevárni, hogy 
megszűnjenek. 
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Más bajokat nem is lehet megszüntetni, mert magából az új rendbó'l következnek. 
A kapitalista gazdaság, a verseny, a piac nem ideális álomvilág. Minden rendszernek 
vannak veleszületett rendszerspecifikus negatív tulajdonságai, nemcsak a szocializmus-
nak, hanem a kapitalizmusnak is. Amíg a kapitalizmus kapitalizmus marad, mindig lesz 
munkanélküliség, mindig erős lesz a jövedelmek eloszlásának egyenlőtlensége, mindig 
lesznek a versenynek vesztesei, akik komoly anyagi gondokba sodródhatnak, mindig el-
árasztanak mindent a hirdetések és így tovább. Okos, előrelátó, következetes kormányzati 
politika enyhítheti a genetikus bajokat, de teljesen megszüntetni nem tudja őket, és mindig 
fenyeget az újraéledésük. Aki a kapitalista rendszer komoly és megfontolt híve, az ezekkel 
a bajokkal együtt vállalja - mert még így is előnyösebbnek tartja a szocialista rendszernél. 

Ugyanez elmondható a demokráciáról is. Mint a csalódott szerelmesek, úgy ábrándulnak 
ki a közép-kelet-európai emberek elég nagy tömegei a demokráciából. Irritálják őket a 
parlamentben folyó, sokszor terméketlen szócsaták, a pártok kölcsönös vádaskodásai, a 
hazug ígérgetések, a botrányos ügyek elkenése. De hát ezek a demokráciával együtt járó 
visszásságok! Nemcsak a demokráciában újonc Közép-Kelet-Európában, hanem nagy múltra 
visszatekintő demokráciákban is sokszor tapasztalhatók hasonló jelenségek. Milliószor idézték 
már Churchillt, de szavainak elkoptatása semmit sem von le az igazságukból. A demokrá-
cia még a velejáró visszásságokkal együtt is jobb politikai struktúra, mint a zsarnokság 
bármilyen formája, bármilyen okos, felvilágosult és tisztakezű legyen is a diktátor. 

Sajnos, a közép-kelet-európai országok lakosainak egy része - el nem hanyagolhatóan 
számottevő hányada - nem így gondolkodik. A 17. táblázat nyugtalanító jelenségekre 
hívja fel a figyelmet. 

17. táblázat 
Alternatív, nem demokratikus rendszerek támogatottsága 

(azok részaránya, százalékban, akik jobbnak tartják) 

Ország Kommunizmus Hadsereg Diktátor 

Csehország 18 1 13 
Észtország 8 2 40 
Lengyelország 23 6 33 
Lettország 7 4 38 
Litvánia 14 5 40 
Magyarország 17 2 17 
Szlovákia 30 3 25 
Szlovénia 23 6 27 
KKE-8 18 4 29 

Megjegyzés: a válaszadókhoz a következő kérdéseket intézték. „Ebben az országban volt már a mostani-
tól eltérő rezsim is a történelemben. Egyesek szerint az ország jobb helyzetben lenne, ha másképp irányíta-
nák. Ön mit gondol erről? Vissza kellene térnünk a kommunista rendszerhez? A hadseregnek kellene átven-
nie az ország irányítását? Legjobb lenne, ha egy erőskezű vezető irányítana, aki mindenben gyors döntése-
ket tud hozni?" 

Forrás: Rose [2002] 10. o. 

Bajokat okozhat, vagy a más okok miatt keletkezett nehézségeket tovább növelhetik 
azok a hibás döntések, amelyeket a politikusok - kormányok, a kormánypártok és az 
ellenzék, valamint az érdekképviseletek vezetői - hoznak. Lássunk egy példát! Bizo-
nyos, hogy a kapitalizmus szüli az egyenlőtlenséget. Ezt azonban tetézheti a gazdagok-
nak kedvező, a szegényebbeket sújtó adópolitika, a rosszul elosztott állami támogatás. 



Közép-Kelet-Európa nagy átalakulása - siker és csalódás 933 

A bajok ötféle okát soroltam fel (közepes fejlettség, az átmenet okozta bajok, a kapita-
lizmus és a demokrácia rendszerspecifikus bajai, valamint a politikusok hibás döntései), 
de persze említhetnék más magyarázó tényezőket is. A rossz társadalmi közérzet egyik 
előidézője az, hogy az emberek fejében összekeverednek az okok. Még a hivatásos elem-
zőkre is nehéz feladatot ró multikauzális jelenségek esetében az okok tárgyilagos és éles 
szétválasztása. Hogyan várhatnánk kifinomult elemzést attól az állampolgártól, akinek 
más a mestersége? 

Még egyszer az értékítéletekről 

Nem szeretnék hibás általánosításokat megfogalmazni. Mint már korábban hangsúlyoz-
tam, a közvélemény megoszlik, az egyének különböző kérdésekre eltérő válaszokat ad-
nak, a kisebb fenntartásokkal összekapcsolódó elégedettségtől a morgáson-zúgolódáson 
át a dühödt elégedetlenségig. Szeretnék néhány megjegyzést fűzni azok hangulatához, 
akiknek az ítélete inkább a negatív felé hajlik. 

A negatív ítéletekben sajnálatos módon összekeveredik a félig helytálló, félig téves 
ténymegállapítás, a félig megalapozott, félig elhibázott okozati elemzés, és az ítélkezés 
alapjául szolgáló, a mindennapi élet értékeit előtérbe toló értékrend. Akik itt ítélkeznek, 
nem gondolkodnak évszázados történelmi perspektívában. Nem törődnek azzal, hogy mi-
lyen eredményeket hoz majd a távolabbi jövőben a kapitalista gazdaság és a demokratikus 
államrend. Ma érzik a bajokat, szenvednek tőle, vagy bántja őket, hogy mások szenved-
nek - és ezért inkább kudarcként, nem pedig sikerként élik meg a rendszerváltást. 

Senkinek sincs joga vállrándítással napirendre térni a kiábrándult emberek negatív 
ítéletei felett. Nincs joga rövidlátással, a nagy történelmi összefüggések iránti vaksággal 
vádolni őket. Minden embernek egyetlen élete van.18 Aki most, mondjuk, ötven vagy 
hatvan éves és szegény, esetleg munkanélküli is, azt nem kárpótolja az ígéret, hogy majd 
a későbbi nemzedékek jobban fognak élni. O már azt nemigen fogja élvezni. De még a 
fiatalokat sem könnyű türelemre inteni, hiszen semelyik elvesztett mai pillanat nem iga-
zán pótolható egy későbbi, jobb pillanattal. 

Vissza kell-e tehát vonnom a tanulmány első felében tett kijelentést, miszerint alapjá-
ban véve egyedülálló sikernek minősíthető a közép-kelet-európai régió nagy átalakulása? 
Nem akarom visszavonni. Nem hiszem, hogy lehet - sőt, hogy szabad - ilyesféle össze-
foglaló értékítéletekben egyenleget kalkulálni: ennyi és ennyi a siker, annyi és amannyi a 
kudarc, s ha az egyenleg pozitív, akkor sikernek, ha negatív, akkor kudarcnak kell tekin-
teni. Nem tudom elfogadni ezt a szimpla „mérlegkészítő" megközelítést. A cikkben leírt 
átalakulás értékelésére két külön számlát vezetek, és ezeket nem egyesítem. Az egyik 
számlán örömmel nyugtázom a világtörténelmi jelentőségű sikert: vér nélkül és hihetet-
len sebességgel létrejött egy, az előzőt meghaladó rendszer. A másik számla a mindenna-
pi élet jó és rossz tapasztalatainak hosszú jegyzékét tartalmazza; sok örömet és sok kín-
lódást. Értelmesnek és védhetőnek tartom azt a kijelentést, hogy ami a régióban történt, 
az egyszerre minősíthető világtörténelmi szemszögből sikernek és ugyanakkor több fon-
tos vonatkozásban súlyos gondokkal és szenvedésekkel teli folyamatnak, mert fájdalmat, 
keserűséget és kiábrándulást okozott sok embernek. 

18 Drámai módon mutatja be az egyéni sorsok hányattatását, a történelem által derékba tört életutakat 
Losonczi Ágnes [2005] új könyve, amelynek már a címe is sokat mond: Sorsba fordult történelem. 
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A közgazdászszakma feladatairól 

Miközben eszem ágában sincs kárhoztatni az utca emberét azért, mert nem képes hibát-
lanul feldolgozni a tapasztalatait, és esetleg tévesen áll össze a fejében a bajok magyará-
zata - de nem adnám meg ugyanezt a felmentést önmagunknak, a közgazdászszakma 
művelőinek. Nemcsak azokat szólítom meg, akik Közép-Kelet-Európában élnek, hanem 
azokat is, akik bárhol másutt e régió ügyeivel vagy hasonló problémákkal foglalkoznak. 

Talán túlságosan is magunkévá tettük Keynes híres mondását, amely szerint hosszú 
távon mindannyian halottak vagyunk. Az a fajta igazán hosszú távú történelmi elemzés, 
amellyel a tanulmány első felében próbálkoztam, eléggé ritka. Manapság a közgazdász 
nem is köteles történelmet tanulni a PhD-programokban. Többek között azért is túl nega-
tív a közép-kelet-európai közvéleményben a mostani nagy átalakulás megítélése, mert a 
társadalomtudományok művelői elmulasztották azt kellő történelmi keretbe beágyazva 
elemezni és értékelni. 

Nemcsak a történettudománytól, hanem egymástól is elszakadtak a különböző társada-
lomtudományi diszciplínák. Már korábban is találkoztam, de most - erre az elemzésre 
készülve - újra szembekerültem a következő jelenséggel: a diktatúrától a demokráciára 
való áttérés politológiai irodalmában szinte egyáltalán nem találni hivatkozásokat köz-
gazdászok műveire, miközben a közgazdászok jóformán teljesen mellőzik a politikatudo-
mány tanulmányait. Interdiszciplináris megközelítés nélkül lehetetlen megérteni és érté-
kelni a nagy átalakulásokat. 

A közgazdászszakma fő áramlata átengedi a radikális nézetek híveinek a kapitalista gaz-
daság szigorú bírálatát. Még olyankor is, amikor elismeri, hogy vannak bajok, elhiteti 
önmagával, hogy kellő rendszabályokkal minden probléma megnyugtatóan megoldható. 
Tagadja, hogy a rendszernek lennének veleszületett, leküzdhetetlen, genetikus problémái. 

Szakmánkban elég ritka a ténymegállapítás és az értékelés gondos, lelkiismeretes szét-
választása. Nem szokás őszintén felmutatni, hogy a közgazdász ítélkezései mögött mi-
lyen értékrend húzódik meg. Magától értetődőnek tekintjük, hogy mindenki magáévá te-
gye a közgazdászszakma axiomatikusan elfogadott implicit értékeit: a hatékonyságot, a 
termelékenységet, a versenyképességet, a növekedést, esetleg a jövedelemeloszlás méltá-
nyosságát - de ezen túlmenően kevesen szoktak más értékeknek kellő figyelmet szentelni. 

Vannak akadémiai közgazdászok, akik szívesen fordulnak szélesebb hallgatóság vagy 
olvasóközönség felé. Ám azok is, akik ezt nem teszik, áttételes hatást gyakorolnak. Sza-
vukra figyelnek politikusok, vezető állami tisztségviselők és üzletemberek, a közvéle-
ményt formáló újságírók és elemzők. Nemcsak azzal tudjuk sikeresebbé tenni a nagy 
átalakulásokat, hogy helyes gazdaságpolitikai javaslatokat teszünk, hanem azzal is, ha 
hozzájárulunk az élmények kiegyensúlyozott feldolgozásához, segítjük az emberek fejé-
ben helyére termi a változások értékelését. 

A nagy átalakulás Közép-Kelet-Európában véget ért. Nem is egyszer hallottam kollé-
gáktól az ironikus megjegyzést: „Ezzel a ti fura tudományotoknak, a »tranzitológiának« 
is befellegzett." Nem hiszem. Hogyan folytatódik Kína és Vietnam átalakulása? Mi tör-
ténik majd Kubában? És nem is szabad kizárólag azokra az országokra szűkíteni a figyel-
münket, ahol még kommunista pártok vannak hatalmon. Hogyan megy végbe a „nagy 
átalakulás" a külföldi katonai megszállás alatt élő Irakban? Hogyan fog átalakulni Irán? 
Milyen lesz a muszlim országok átalakulása? 

Minden átalakulás más és más. De azért vannak közös vonások; arról nem is szólva, 
hogy az egyediséget, az egyes országok sajátosságait is csak akkor érthetjük meg igazán, 
ha másokkal hasonlítjuk össze őket. A „tranzitológiának" nem hogy vége nincsen, ha-
nem munkája még csak el sem kezdődött a kívánatos alapossággal. Elemzésemmel ösztö-
nözni szeretném az eddig felgyűlt ismeretek gondos tanulmányozását. 
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D A R V A S Z S O L T - A N D R E W K . R O S E - S Z A P Á R Y G Y Ö R G Y 

A fiskális divergencia és a konjunktúraciklusok 
együttmozgása - a felelőtlen 

fiskális politika az aszimmetrikus sokkok forrása 

A világ 115 országának - köztük 21 OECD-tagország - 40 évnyi adatait vizsgálva, 
arra a következtetésre jutottunk, hogy a hasonló állami költségvetési pozíciójú or-
szágok konjunktúraciklusai között szorosabb együttmozgás mutatható ki. Azaz, a 
fiskális konvergenciát (amelyet a költségvetési egyenleg GDP-hez viszonyt arányá-
nak konvergenciájaként definiáltunk) összehangoltabb konjunktúraciklusokkal lehet 
összefüggésbe hozni. Kutatásaink során arra is találtunk bizonyítékot, hogy a kisebb 
mértékű költségvetési deficitek növelik a konjunktúraciklusok együttmozgását. 
A maastrichti konvergenciakritériumok - amelyek az európai monetáris unió köve-
telményeinek való megfelelést hivatottak meghatározni - a fiskális konvergenciát és 
a költségvetési deficit csökkentését ösztönözték, s ezzel közvetett módon hozzáse-
gítették Európát egy optimális valutaövezet létrehozásához azáltal, hogy csökkent 
az egyes országok lehetősége a felelőtlen fiskális politika által gerjesztett sokkhatá-
sok létrehozására. Az általunk feltárt empirikus eredmények gazdasági és statiszti-
kai szempontból is szignifikánsak és robusztusak.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: F42. 

1998-ban az európai országok öt konvergenciakritérium értékelése alapján kerülhettek 
be az európai monetáris unióba. Ezeket a kritériumokat az 1992. évi maastrichti szerző-
dés határozta meg, konkrét előírásokat megfogalmazva az inflációval, a hosszú lejáratú 
kötvényhozamokkal, az árfolyamokkal, az államadóssággal és az állami költségvetéssel 
kapcsolatban. A maastrichti konvergenciakritériumok vonatkoznak az eurózónához ké-

* E tanulmány ötlete Miriam Greennel folytatott beszélgetés alapján született. Andrew K. Rose köszönetét 
fejezi ki a Banco de Espanának a vendéglátásért, amelynek során a kutatás egy része készült. Köszönettel 
tartozunk értékes észrevételeikért a következőknek: Dave Backus, Fabrizio Balassone, Marianne Baxter, 
Péter Benczúr, Helge Berger, Paul de Grauwe, Antonio Fatás, Jon Faust, Jeffrey Frankéi, Joe Gagnon, 
Francesco Giavazzi, Linda Goldberg, Jim Harrigan, Dale Henderson, Zoltán Jakab, Olivier Jeanne, Sebnem 
Kalemli-Ozcan, Pat Kehoe, Philip Lane, Jacques Melitz, Roberto Perotti, Paolo Pesenti, Lucrezia Reichlin, 
Roberto Rigobon, John Rogers, Eric van Wincoop, Charles Wyplosz, valamint az 1SOM 2005, a Bundesbank, 
a Federal Reserve Bank of New York, a Federal Reserve Board, a Nemzetközi Valutaalap, a Magyar Nem-
zeti Bank és a Lengyel Nemzeti Bank szemináriumi résztvevőinek. A tanulmányban kifejtett vélemények 
nem feltétlenül egyeznek a Magyar Nemzeti Bank vagy vezetőségének véleményével. E tanulmány legfris-
sebb változata, valamint a tanulmányban felhasznált adatok hozzáférhetők a következő weboldalakon: http:/ 
/faculty.haas.berkeley.edu/arose és http://www.uni-corvinus.hu/darvas. 

A tanulmány angol nyelvű változata a Jeffrey A. Frankel-Christopher A. Pissarides (szerk.): NBER 
International Seminar on Macroeconomics 2005 című kötetben jelenik meg az MIT Press kiadásában, és itt 
a kiadó engedélyével közöljük magyar nyelven. 

Darvas Zsolt, Budapesti Corvinus Egyetem, matematikai közgazdaságtan és gazdaságelemzés tanszék. 
Andrew K. Rose, University of California Berkeley, NBER, CEPR. 
Szapáry György, Magyar Nemzeti Bank. 
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sőbb csatlakozó országokra is, továbbá az 1997. évi stabilitási és növekedési paktum 
miatt a költségvetési kritériumok alkalmazása elviekben továbbra is kötelező.1 

A legtöbb közgazdász - főleg az Európán kívüli szakemberek - fenntartással kezeli a 
maastrichti konvergenciakritériumokat. Az ok egyszerű: ezeknek a kritériumoknak csak 
kevés közük van az úgynevezett optimális valutaövezethez, azaz a kívánatos és fenntart-
ható monetáris unióval kapcsolatos elvekhez. A közgazdászok között konszenzus van 
kialakulóban abban a tekintetben, hogy a monetáris unió olyan országok számára elő-
nyös, ahol a konjunktúraciklusok együtt mozognak, a gazdaságok integráltak, rugal-
masak, és rendelkeznek kockázatkezelési mechanizmusokkal. A maastrichti konvergencia-
kritériumok és az optimális valutaövezetre vonatkozó feltételek közötti átfedések ele-
nyészők.2 

A maastrichti kritériumok és az optimális valutaövezetre vonatkozó elvek közötti köz-
vetlen kapcsolat valóban elenyésző. E tanulmányban tehát arra keresünk választ, hogy 
van-e közvetett kapcsolat. Behatóan vizsgáljuk a legellentmondásosabb maastrichti krité-
riumot - a GDP-hez viszonyított állami költségvetési deficitet - , és empirikus vizsgála-
tok alapján próbáljuk meg összekapcsolni a konjunktúraciklusok együttmozgására vonat-
kozó feltétellel, ami vitathatatlanul az optimális valutaövezetekre vonatkozó legfonto-
sabb kritérium. A világ 115 országa - köztük 21 OECD-tagország - 40 évnyi adatának 
felhasználásával megmutatjuk, hogy az eltérő költségvetési politikát folytató országok-
nak (ezen eltérést a GDP-hez viszonyított költségvetési egyenleg évtizedes átlagának 
eltéréseként definiáljuk) kevésbé összehangolt a konjunktúraciklusuk. Becsléseink sze-
rint két ország között az eltérés minden egyes százalékpontja 0,3 és 0,12 közötti értékkel 
csökkenti ezen országok konjunktúraciklusainak korrelációs együtthatóját. Ez a hatás 
statisztikailag és gazdaságilag is jelentős. Arra is rámutatunk, hogy az elsődleges költ-
ségvetési deficit szintjének csökkenése (vagy az elsődleges költségvetési többlet növeke-
dése) növeli a konjunktúraciklusok együttmozgásának mértékét. 

Egy konkrét példa segítheti kutatásunk céljának jobb megértését. Amikor 1992-ben 
aláírták a maastrichti szerződést, az olasz költségvetési deficit a GDP 10,7 százalékát 
tette ki, és már egy évtizede 11 százalék körül - vagy afelett - mozgott. Ez szöges 
ellentétben állt a német költségvetési deficittel, ami a GDP 2,6 százaléka volt 1992-ben 
(.EC [2005] 7.A táblázata). Az európai monetáris unióhoz való csatlakozás kényszerítő 
hatása - vagyis a maastrichti kritériumoknak való megfelelés - következtében ez a kü-
lönbség körülbelül nyolc százalékponttal zsugorodott; 1999 elejére Olaszország költség-
vetési deficitje 1,7 százalékra csökkent, és már sokkal közelebb állt a német 1,5 százalé-
kos deficithez. E tanulmányban feltesszük a kérdést, vajon a fiskális konvergencia ilyen 
mértéke lehetett-e hatással Németország és Olaszország konjunktúraciklusainak össze-
hangolására. Egy másik példa: 1991-ben az eurózóna 12 tagállamának költségvetési de-
ficit/GDP arányának szórása 4,1 százalék volt, 1999-ben viszont már csak 2,1 százalék -
vajon a fiskális pozíciók ilyen mértékű konvergenciája hatással volt-e az európai monetá-
ris unió indulásakor a konjunktúraciklusok összehangolására?3 Azt tapasztaljuk, hogy a 
kérdésre adható válasz általában pozitív képet vetít elénk; a szélesebb körből merített 

1 Az EU-terminológiában az EMU az Economic and Monetary Union (Gazdasági és Monetáris Unió) 
rövidítése, amely nem azonos az eurózónával. Minden EU-tagország tagja a Gazdasági és Monetáris Unió-
nak, de jelenleg csak tizenketten tagjai az eurózónának. A tudományos szakirodalomban az EMU-n általá-
ban az európai monetáris uniót értik. E tanulmányban az elfogadott szóhasználatot követjük, és az EMU-n az 
eurózónát értjük. 

2 Egyelőre figyelmen kívül hagyjuk a monetáris intézmények és a monetáris politika felépítését. Ezek 
fontosak mind a maastrichti szerződés, mind az optimális valutaövezet szempontjából, de valójában nem 
hordoznak sem nemzeti, sem nemzetközi tulajdonságokat. A két kritériumrendszer között azonban ebben e 
tekintetben igen sok az átfedés. 

3 Itt is EC [2005] 7.A táblázatát használjuk. További elemzésekért lásd Fatás-Mihov [2003í>]. 
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OECD-adatok arra utalnak, hogy a fiskális konvergencia (akár a teljes, akár az elsődle-
ges költségvetési egyenleget vesszük figyelembe) rendszerint jobban összehangolt gazda-
sági tevékenységgel jár. Akár szándékos volt, akár nem, a maastrichti konvergencia-
kritériumok alkalmazásának lehetett olyan hatása, aminek következtében az eurózónába 
lépő országok egy optimális valutaövezet kialakításának irányába mozdultak el, mivel a 
fiskális konvergencia a konjunktúraciklusokat is jobban összehangolja! 

Ennél a pontnál azonban hangsúlyoznunk kell, hogy nincs tudomásunk olyan elméleti 
modellről, amely összekapcsolná a fiskális konvergenciát a konjunktúraciklusok össze-
hangolódásával. Ennek ellenére úgy gondoljuk, hogy nem okoz különösebb nehézséget 
az általunk megállapított eredmények megértése. A fiskális konvergenciára - meghatáro-
zásunk szerint - általában azért van szükség, mert egy felelőtlen költségvetési politikát 
folytató ország - vagyis olyan ország, amely tartósan nagy költségvetési deficittel küzd -
reformokat hajt végre, és ezáltal csökkenti más országok költségvetési pozíciójával szem-
beni eltérései mértékét. Ebből következik, hogy a felelőtlen költségvetési politikát foly-
tató országok azok, amelyek aszimmetrikus sokkokat képesek produkálni. Tehát, ha egy 
ország csökkenti költségvetési deficitjét, ezzel párhuzamosan csökken az aszimmetrikus 
sokkhatások létrehozásának lehetősége, illetve valószínűsége, és ezzel képes növelni kon-
junktúraciklusának a többi ország ciklusával való összhangját. Vagyis a fiskális konver-
gencia növeli a konjunktúraciklusok összehangolódását, mivel a felelős fiskális magatar-
tás kevésbé aszimmetrikus. 

Megjegyezzük továbbá, hogy nincs tudomásunk arról, hogy a maastrichti konvergencia-
kritériumokat megfogalmazó szakemberek szándékosan úgy dolgozták volna ki azokat, 
hogy kapcsolódjanak az optimális valutaövezeti kritériumokhoz, akár közvetve, akár 
közvetlenül. Úgy tűnik, hogy az általunk feltérképezett hatás véletlenszerű pozitív vele-
járója volt a konvergenciafolyamatnak. 

A következő részben a módszertant ismertetjük, majd a fiskális konvergencia és a 
konjunktúraciklusok együttmozgása közötti kapcsolatot vizsgáljuk, ezt követően a költ-
ségvetési deficitek és a konjunktúraciklusok változékonyságának az összefüggéseit ele-
mezzük. Végül röviden összefoglaljuk következtetéseinket. 

Módszertan 

Hogyan kellene hatnia a tartós fiskális divergenciának a konjunktúraciklusok együttmoz-
gására? Tudomásunk szerint a szakirodalom ez idáig tudományosan nem vizsgálta ezt a 
kérdést. 

Egy ország gazdaságára hatással lehetnek aszimmetrikus sokkhatások (például árfo-
lyam és/vagy bérjellegű sokkhatások). Továbbá, a közös külső sokkoknak (például 
olajársokk) is lehetnek aszimmetrikus hatásai, ha a sokkoknak az adott országon belül 
eltérő a tovaterjedésük. Ha ezek az aszimmetrikus hatások tartósak, és diszkrecionális 
költségvetési politikával vagy a költségvetés stabilizáló hatású automatizmusaival rész-
ben sikerül semlegesíteni őket, akkor a fiskális divergencia elvben nagyobb mértékű 
együttmozgást tehet lehetővé a konjunktúraciklusokban. Tegyük fel, például, hogy Ausztria 
és Belgium azonos költségvetési pozícióval indul, és konjunktúraciklusaik tökéletesen 
összehangoltak. Ausztriát tartós negatív sokkhatás éri, amelyre a költségvetési politika 
expanzív eszközökkel reagál a ciklust érő hatások semlegesítése érdekében. Ebben az 
esetben Ausztria konjunktúraciklusa összhangban marad a belga gazdaság ciklusával, 
egyéb feltételek azonossága esetén, miközben az osztrák költségvetési deficit eltér a bel-
ga deficittől. 

Természetesen bizonyos országok költségvetési politikája prociklikus, amint azt Gavin-
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Perotti [1997] és Lane [2003] is kimutatták (lásd még Kaminsky és szerzőtársai [2004], 
valamint Aguiar és szerzőtársai [2005]). Ugyanakkor, a költségvetési politika is lehet sokk-
hatások forrása, például tisztán politikai okokból (lásd például Brender-Drazen [2004]). 
Tegyük fel, hogy az osztrák költségvetési politika expanzív eszközökhöz nyúl, és osztrák 
expanziót generál, miközben sem Belgiumot, sem Ausztriát nem érte sokkhatás. Ebben az 
esetben a fiskális divergencia csökkenteni fogja a konjunktúraciklus összehangolását. 

Elméleti megközelítésből tehát a kérdés nem egyértelmű. Ha a költségvetési politikák 
divergenciája lényegében az aszimmetrikus sokkhatásra adott válaszként fogható fel, akkor 
a divergencia éppen a megnövelt konjunktúraciklus együttmozgását segítheti; ha a fiská-
lis sokkhatások maguk indítják be a konjunktúraciklus ingadozásait, akkor akár az ellen-
kezője az igaz. Tartós sokkhatások nélkül talán egyáltalán nincs is kapcsolat a költségve-
tési politikák divergenciája és a konjunktúraciklusok összehangolódása között. A kérdés 
tehát végső soron empirikus szinten dől el. Miközben nyugtalanítónak találjuk egy for-
mális modell hiányát, ennek ellenére nem látunk más lehetőséget, minthogy empirikus 
vizsgálatokkal keressük a választ. 

A szakirodalomban még nem foglalkoztak az általunk vizsgált kérdéssel, így pusztán 
néhány kapcsolódási pontot tudunk kiemelni más munkákkal. Több szerző érvel amel-
lett, hogy létezik globális konjunktúraciklus (például Gerlach [1988], Lumsdaine-Prasad 
[1997], Darvas-Szapáry [2005], Canova és szerzőtársai [2004]), és hogy ez a jelentős 
aszimmetrikus hatások hiányára utal. Fatás-Mihov [2003a] 91 országra vonatkozóan ta-
nulmányozzák a diszkrecionális költségvetési politikát, és arra a következtetésre jutnak, 
hogy „azok a kormányok, amelyek agresszívan alkalmazzák költségvetési politikájukat, 
jelentős makrogazdasági változékonyságot hoznak létre" (1419 o.), vagyis a kibocsátás 
változékonyságát. Hasonlóképpen Fatás-Mihov [2004] az Egyesült Államok államait ta-
nulmányozzák, és megállapítják, hogy a törvényben rögzített költségvetési szabályok, meg-
szorítások kisebb mértékű ingadozásokhoz vezetnek a költségvetési politikában, és kiegyen-
lítettebb konjunktúraciklusokat generálnak; megállapítják, hogy „a költségvetési politika 
jelentős forrása a konjunktúraciklusok változékonyságának az Egyesült Államok államai-
ban, és ezért ha korlátozzák a politikusok mozgásterét, a gazdasági ciklusok kevésbé válto-
zékonyak lesznek" (23 o.). Lane [2003] az OECD-országokat tanulmányozva, kapcsolatot 
talált a kibocsátás változékonysága és a prociklikus költségvetési politika között. A tanul-
mányunkhoz talán a legközelebb álló munka Kose és szerzőtársai [2003], akik az egyes 
országok konjunktúraciklusai globális konjunktúraciklussal való együttmozgásának meg-
határozó elemeit tanulmányozták. Megállapításaik egyik lehetséges értelmezése az, 
hogy „a költségvetési politikák felerősítik az országspecifikus ingadozásokat" (62. o.). 

Mindazonáltal, tudomásunk szerint, ez idáig senki sem vizsgálta a nemzeti költségve-
tési politikák divergenciája és az egyes országok konjunktúraciklusainak összehangolása 
közötti kapcsolatot. Tanulmányunkban ezt a kérdést fogjuk vizsgálni. 

A vizsgálódási keret 

Érdeklődésünk a költségvetési politikák országonkénti tartós eltérése és a konjunktúra-
ciklusok együttmozgása közötti kapcsolat vizsgálatára irányult. Arra is kíváncsiak vol-
tunk, hogy a költségvetési politika országonkénti átlagos szintjének milyen hatása van a 
konjunktúraciklus együttmozgására.4 

A fiskális divergencia mérésére az egyes országok között az állami költségvetési többlet 

4 Röviden megvizsgáljuk más maastrichti kritériumok hatásait is, mint például az inflációra, valutaárfo-
lyamokra stb. vonatkozó kritériumokat. 
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(+) vagy deficit (-) közötti különbséget használjuk (a GDP százalékában). 1999-ben, az 
osztrák deficit a GDP 2,3 százaléka volt, míg a belga deficit 0,4 százalék. Tehát az általunk 
alkalmazott mérték szerint, az osztrák-belga fiskális divergencia 1999-ben 1,9 százalék 
volt. Számításaink során azonban nem évró'l évre néztük az adatokat, hanem - az alapeset-
ben - évtizedes átlagokat használtunk (például 0,98 volt ez az érték az osztrák-belga eset-
ben 1994-2003 között). A fiskális eltérést tehát a következőképpen számítjuk ki: 

FlSCALDlVERGE(>r = 0,1 | BUDG„ - BlJDGy, | ) , ( 1 ) 
T 

ahol BUDG(; az állami költségvetési többlet (+ ) vagy deficit (-), a í-edik időpontban, az i-
edik országban (a GDP százalékában kifejezve), és az átlagolás egy tízéves periódus éves 
adataira történik. Minél nagyobb a FISCALDIVERGE értéke, annál nagyobb a két ország 
közötti költségvetési pozíció átlagos eltérése.5 

A maastrichti konvergenciakritériumot a teljes költségvetési pozícióra (a GDP százalé-
kában) fogalmazták meg, így természetesen ezt a mutatót használtuk. Megvizsgáltuk 
ugyanakkor az elsődleges költségvetési egyenlegeket is (szintén a GDP százalékában 
kifejezve). Mivel az elsődleges költségvetési egyenleg nem tartalmazza a kamatfizetése-
ket (és ebből kifolyóan az államadósság szintjének hatását sem), jobban megjeleníti a 
diszkrecionális költségvetési politikát (valamint robusztussági vizsgálatként is működik). 

Megjegyezzük, hogy a fiskális divergencia meghatározásának általunk használt mérő-
száma nem áll kapcsolatban azzal, hogy a költségvetési politika prociklikus vagy - ellenke-
zőleg - kontraciklikus. Ezt azért fontos megjegyeznünk, mert a stabilitási és növekedési 
paktummal szemben felhozott egyik érvelés azon alapul, hogy a közös monetáris politikát 
fenntartó országoknak lehetőségük kell hogy legyen megfelelő kontraciklikus költségvetési 
politika folytatására. A költségvetési deficit átlagos szintje (amit mi használunk) azonban 
nincs összefüggésben azzal, hogy a költségvetési politika kontraciklikus vagy prociklikus, 
különösen akkor, ha az adatokat egy évtizedes időszakra átlagoljuk. Azok az országok, 
amelyek költségvetési politikájukat kontraciklikus módon alakítják, időnként tartós defici-
tekkel küzdenek, akárcsak a prociklikus költségvetési politikát folytató országok (lásd pél-
dául Gavin-Perotti [1997J). Tanulmányunkban ezért nem a költségvetési politika ciklikus 
jellegére, hanem a költségvetési pozíciók közötti átlagos eltérésre koncentrálunk. 

A költségvetési egyenlegek között nagyfokú eltérés mutatkozott a maastrichti szerző-
dés aláírásának időpontjában. 1992-ben négy európai ország költségvetési deficitje ha-
ladta meg a GDP 6 százalékát (Belgium 8 százalék, Görögország 12,2 százalék, Olaszor-
szág 10,7 százalék és Egyesült Királyság 6,5 százalék), míg további négy ország költség-
vetési deficitje nem érte el a GDP 3 százalékát (Ausztria 1,9 százalék, Dánia 2,2 száza-
lék, Németország 2,6 százalék és Luxemburg 0,3 százalék).6 A maastrichti szerződés 
ösztönözte a fiskális konvergenciát, mivel a leendő eurózóna tagországait alacsonyabb 
költségvetési deficit irányába terelte. Ezért találjuk érdekesnek azt a feladatot, hogy meg-
határozzuk, van-e - és ha igen, milyen - következménye a fiskális konvergenciának. 
Egyértelmű volt azonban az is, hogy a szerződés arra ösztönözte a tagországokat, hogy 
ne csak szinttől független hasonló deficitek irányába, hanem alacsonyabb szintű költség-
vetési deficit irányába konvergáljanak (a GDP 3 százalékánál nem több). Ennek megfe-
lelően megvizsgáljuk a GDP százalékában kifejezett költségvetési deficit átlagos szintjé-
nek országok közötti különbségeinek hatását is. Ezt a következőképpen mérjük: 

5 Egy évtized lényegesen hosszabb időszak egy tipikus konjunktúraciklus hosszánál, így a konjunktúra-
ciklus hatásai minden bizonnyal nem jelentkeznek már a mérőszámunkban. Mindazonáltal a robusztussági 
vizsgálatok között megvizsgáltuk 20 éves, valamint 40 éves átlag használatát is, amelyek kvalitatíve azonos 
eredményre vezettek. 

6 Gavin-Perotti [1997], EC [2005] 7.A táblázata. Buti-Gudice [2002] áttekintik a maastrichti kritériumo-
kat és idevágó irodalmát. 
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A V G F I S C A L ^ = 0 , l £ (BUDG,V + BUDG7V ) / 2 . ( 2 ) 

T 

A teljes egyenleg mellett itt is megvizsgáljuk az elsődleges költségvetési pozíciót is. 
A másik, általunk alkalmazott fontos változó a konjunktúraciklusok együttmozgása. 

Azért koncentrálunk erre, mert vitathatatlanul a legfontosabb kritérium a hagyományos 
Mundell-féle optimális valutaövezetre vonatkozó kritériumok közül. Az összehangoltabb 
konjunktúraciklusokkal rendelkező régióknak kevésbé van szükségük egyéni monetáris 
politikákra, és ebből kifolyólag sokkal felkészültebbek a valutaunióra. Természetesen 
nem ez az egyetlen feltétel, de jó kiindulási pontnak látszik a maastrichti kritériumrend-
szer és a Mundell-féle modell közötti lehetséges kapcsolat feltérképezésére. 

Számításainkhoz két ország (z'-edik és j-edik) közötti szinkronizáció mértékére van szük-
sége egy adott évtizedben (T). Erre nincs egyetlen helyes számítási mód, ezért több lehetsé-
ges mérőszámot használtunk. Kiindulási pontként két fő gazdasági mutató ciklusait vizsgál-
juk: a GDP reálértékét és a munkanélküliségi rátát éves adatok alapján. A szinkronizáció 
méréséhez először trendszűrést végeztünk a változóknál, hogy a konjunktúraciklus inga-
dozásaira koncentrálhassunk, két különböző módon: 1. éves változásokat számítva (a 
GDP-nél logaritmusváltozásokat); 2. a jól ismert Hodrick-Prescott [1997] (HP) szűrőt 
alkalmazva (amit az éves adatoknál szokásos 100-as súlyozási paraméterrel használunk). 
Miután a teljes rendelkezésre álló mintára elvégezzük a változókra vonatkozó trendszű-
rést, ki tudjuk számítani a ciklusok korrelációját az egyes évtizedekben. Például, kiszá-
mítjuk a korrelációt a (HP-szűrt) osztrák és belga GDP között, 1964-től 1973-ig. Ezek 
mellett más mércéket is megvizsgálunk majd, hogy biztosítsuk eredményeink érzéketlensé-
gét az alapul szolgáló gazdasági tevékenység és a trendszűrési módszer között. Használjuk 
az ipari termelést is, trendszűrést végzünk a Baxter-King-féle (BK) frekvenciatartomány 
szűrővel (Baxter-King [1999]), valamint Alesina-Barro-Tenyaro [2002] módszerével. 

Adatok 

Számításaink alapváltozatában 21 OECD-tagországot vizsgálunk (lásd Függelék). Adat-
bázisként elsősorban az OECD Economic Outlook című adatbázisát használjuk.7 Alap-
adataink éves megfigyeléseket tartalmaznak, de negyedéves adatokat is használunk (ame-
lyek között több adat hiányzik) számításaink robusztusságának alátámasztására. Az adat-
csoport az 1964-től 2003-ig tartó időszakot öleli fel, amelyet négy évtizedre bontunk 
(1964-1973, 1974-1983, 1984-1993 és 1994-2003). Az országokat páronként vizsgál-
juk az összes lehetséges párosításban, azaz 210 [= (21 x 20)/2] országpárunk van évti-
zedenként, így panelvizsgálatunk maximális lehetséges mérete 840 megfigyelés. Az ér-
zékenységvizsgálat során az országok számát 115-re egészítjük ki (lásd Függelék), ekkor 
az országpárok száma 115 x 144 = 6555-re emelkedik, így az évtizedes mintánk maxi-
mális elemszáma 6555 x 4 = 26226.® 

Az 1. ábra négy egyszerű keresztábrát mutat be a konjunktúraciklusok szinkronizációja 
és a fiskális divergencia között. A négy részábra a gazdasági ciklus általunk használt 
négy alapmutatója felhasználásával készült (GDP és munkanélküliség, differenciálva és 
HP-szűrve). A grafikon két tengelyén mért változó közötti kapcsolat ábrázolására egy 

7 Az OECD Economic Outlook mellett a következő adatbázisokat használtuk még: OECD Quarterly National 
Accounts, OECD Tax Database, IMF International Financial Statistics, IMF Direction of Trade Statistics, 
Frankel-Rose [1998], EC AMECO database, Reinhart-Rogoff [2004]. Az egyes adatbázisokból származó időso-
rok felsorolása részletesen megtalálható a tanulmány munkafüzet-változatában, lásd Darvas-Rose-Szapáry [2005], 

8 A hiányzó adatok miatt mind az OECD-minta, mind pedig a világ 115 országát felölelő minta esetében 
általában a maximális értékeknél kisebb a ténylegesen felhasznált megfigyelésszám. 
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1. ábra 
Konjunktúraciklusok együttmozgása és fiskális divergencia (teljes költségvetési egyenleg alapján) 

Keresztábra, OECD-országok, 1964-2003 
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nem-parametrikus regressziós görbét is bemutatunk; ezek nem túl szoros negatív összefüg-
gést mutatnak a két változó között. Ha csak a legutóbbi évtizedet (1994-2003), vagy pedig 
csak az eurózóna tagországokat nézük, hasonló ábrákat láthatunk (lásd Darvas-Rose-Szapáry 
[2005]). A 2. ábra hasonló módon mutatja a szinkronizáció és a fiskális divergencia 
összefüggését az elsődleges (és nem a teljes) költségvetési egyenleg alapján. Az ábrákon 
vizuálisan jól látható a fiskális divergencia és a konjunktúra ciklusok együttmozgása 
közötti negatív kapcsolat. A fenti ábrák azonban csak parciális kapcsolatokat mutatnak; a 
következő szakaszokban kontrollváltozók mellett vizsgáljuk a kapcsolat erősségét. 

Becslési módszertan 

Empirikus stratégiánk Frankel-Rose [1998] tanulmányt követi, amelyben a szerzők a 
külkereskedelem és a konjunktúraciklusok együttmozgásának kapcsolatát vizsgálták. 

Az általunk becsült regressziók, amelyek - mint említettük - nem egy strukturális 
modellen alapulnak, az (3) általános formát öltik: 

Corr(v, s)ijx = a + /3FISCALDIVERGE ( .T + eijr, ( 3 ) 

ahol Corr(v, jelöli a korrelációs együtthatót v gazdasági mutatót tekintve (GDP vagy 
a munkanélküliségi ráta), s módszerrel trendszűrve (differenciálás vagy HP-szűrés), az i-
edik ország ésy'-edik ország között a r évtizedben. F ISCALD IVERGE^ a fiskális divergenciát 
mutatja a révtizedben i-edik és j-edik országok között - lásd (1) képlet. Végezetül pedig, 
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2. ábra 
Konjunktúraciklusok együttmozgása és fiskális divergencia 

(elsődleges költségvetési egyenleg alapján) 
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£.jr a fiskális divergencia hatásain túlmenően mutatja a korrelációjára ható számtalan 
hatást, a és (5 pedig a megbecsülendő regressziós együtthatók. 

Minket elsősorban a /3 meredekség-együttható érdekel. A ¡3 negatív becsült értéke azt 
mutatja, hogy a fiskális divergencia növekedése a konjunktúraciklusok kisebb mértékű 
együttmozgásával függ össze. Vagyis a fiskális konvergencia összehangoltabb konjunk-
túraciklusokhoz kapcsolható. 

Az egyszerű legkisebb négyzetek módszerének használata a mi esetünkben több okból 
is helytelen lehet. Először is, előfordulhatnak mérési hibák a fiskális divergenciában 
(különösen azért, mert magának a költségvetési pozíciónak a mérése is nehéz). Sokkal 
nagyobb gondot okozhat azonban a szimultaneitás, hiszen a konjunktúraciklus befolyá-
solja az egyes országok költségvetési pozícióját, és hatással lehet a fiskális divergenciára is. 

Ennek megfelelően becsléseinket mind a legkisebb négyzetek módszerével, mind pedig 
instrumentális becsléssel is elvégezzük. Instrumentumaink az állami szektor tevékenységé-
nek méretéhez és összetételéhez kapcsolódnak (illetve azoknak az egyes országok közötti 
különbségeihez), mivel a közpénzügyi/politikai gazdaságtani szakirodalom ezeket tartja 
meghatározónak (például Alesina-Perotti [1997], Lane [2003]). Ezért felhasználunk rész-
ben a költségvetési kiadásokhoz kapcsolódó változókat (mint például állami beruházások és 
nem bérjellegű fogyasztás), részben pedig a bevételekhez köthető változókat (például köz-
vetlen és közvetett adók); természetesen mindegyik változót a GDP százalékában kifejez-
ve. Bemutatjuk majd, hogy a két becslési eljárás eredményei konzisztensek egymással, és 
azt is megmutatjuk, hogy eredményeink szempontjából teljesen mindegy, hogy pontosan 
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milyen instrumentumokat alkalmazunk. Továbbá a szimultaneitási problémát úgy is meg-
próbáljuk minimalizálni, hogy alapesetben évtizedes, az érzékenységi vizsgálatokban 20, 
valamint 40 éves idó'szakokat használunk a változások kiszámítására. 

Empirikus eredmények 

A fiskális konvergencia és a konjunktúraciklus összehangolására vonatkozó 
első eredmények 

FóT)b eredményeinket az 7. és 2. táblázatban mutatjuk be. Ezek a táblázatok a /3 becslé-
seit mutatják, vagyis a fiskális divergenciának a konjunktúraciklus összehangolására gya-
korolt becsült hatását. A robusztus standard hibák a becsült együtthatók alatt találhatók 
zárójelben. Egy (két) csillag jelöli, ha a becsült együttható szignifikánsan eltér a nullától 
a 0,05 (0,01) megbízhatósági szinten. Az 1. táblázatban mutatjuk be a legkisebb négyze-
tekkel (LN) számított eredményeket, míg az instrumentális változós (IV) becsléseink a 2. 
táblázatban szerepelnek. 

1. táblázat 
A fiskális divergencia hatása a konjunktúraciklusok együttmozgására, a legkisebb négyzetek 

módszerével számítva 

GDP Munkanélküliség 
Megnevezés 

HP-szűrt differenciált HP-szűrt differenciált 

Alapbecslés -0,036** -0,024** -0,048** -0,028** 
(0,006) (0,005) (0,006) (0,005) 

Párspecifikus fix hatások -0,022** -0,010 -0,034** -0 ,005 

Évtizedhatások nélkül 
(0,008) (0,007) (0,009) (0,008) 

Évtizedhatások nélkül -0 ,027* -0,013** -0,032** -0,016** 
(0,006) (0,005) (0,006) (0,006) 

Eurózónapárok nélkül -0,039** -0,026** -0,050** -0,029** 
(0,007) (0,006) (0,007) (0,006) 

Eurózónapárok dummy felvétele -0,036** -0,024** -0,048** -0,028** 
(0,006) (0,005) (0,006) (0,005) 

Minta másik fele -0,055** -0,040** -0,073** -0,045** 
(0,009) (0,007) (0,010) (0,009) 

2cr kiugró értékek nélkül -0,040** -0,024** -0,046** -0 ,028** 
(0,006) (0,004) (0,006) (0,005) 

Hat kis ország nélkül -0,016 0,000 -0,075** -0,052** 
(0,011) (0,009) (0,011) (0,010) 

Csak G-7 -0,012 -0,010 -0 ,064* -0 ,061* 
(0,019) (0,017) (0,025) (0,023) 

Kereskedelem/GDP arányszám -0,030** -0,018** -0,042** -0 ,022** 
felvétele (0,006) (0,005) (0,006) (0,005) 

Gravitációs magyarázó változókkal -0,036** -0,023** -0,050** -0,028** 
(0,006) (0,005) (0,006) (0,005) 

Független változó variánsa -0,031** -0,023** _0,044** -0,027** 
(0,006) (0,005) (0,005) (0,005) 

Elsődleges költségvetési deficit -0,054** -0,044** -0,051** -0,027** 
(0,009) (0,007) (0,010) (0,009) 
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1. táblázat folytatása 

G D P Munkanélküliség 
Megnevezés 

HP-szűrt differenciált HP-szűrt differenciált 

Elsődleges költségvetési deficit, -0 ,047** - 0 , 0 2 9 * * - 0 , 0 7 5 * * -0 ,035* 
hat kis ország nélkül (0,015) (0,012) (0,017) (0,014) 

Elsődleges költségvetési deficit, -0 ,042 - 0 , 0 3 5 - 0 , 0 7 3 * -0 ,055* 
csak G - 7 (0,028) (0,020) (0,031) (0,025) 

Maastrichttól való eltérés - 0 , 0 1 3 - 0 , 0 1 2 - 0 , 0 4 1 * * -0 ,023** 
(0,009) (0,007) (0,008) (0,007) 

Költségvetés szórása -0 ,084** - 0 , 0 4 9 * * - 0 , 0 7 7 * * -0 ,034* 

Átlagos költségvetési pozícióval 
(0,014) (0,011) (0,015) (0,014) 

Átlagos költségvetési pozícióval -0 ,044** - 0 , 0 2 6 * * - 0 , 0 5 0 * * -0 ,027** 

Átlagos elsődleges költségvetési 
(0,006) (0,005) (0,006) (0,006) 

Átlagos elsődleges költségvetési -0 ,040** - 0 , 0 2 6 * * - 0 , 0 5 7 * * -0 ,032** 
pozícióval (0,008) (0,007) (0,008) (0,008) 

A függő változó a korrelációs együttható (évtizedekre kiszámítva) /-edik és J-edik ország közötti trend-
szűrt idősorainál. A táblázatban szereplő együtthatók a fiskális divergenciának, azaz a GDP százalékában 
kifejezett állami költségvetési többlet/deficit abszolút értékben kifejezett különbsége átlagának a hatását 
mutatják a konjunktúraciklusok együttmozgására. A robusztus standard hibákat zárójelben tüntettük fel. Az 
évtizedhatások és a konstans mindegyik becslésben szerepelnek (kivéve a táblázat harmadik adatsorát). 

Egy (két) csillaggal jelöltük azokat az együtthatókat, amelyek szignifikánsan eltérnek a zérustól a 0,05 
(0,01) szinten. Az adatcsoport maximum 21 x 20/2 = 210 országpárt tartalmaz négy évtizedre (1964-
1973, 1974-1983, 1984-1993, 1994-2003). Hat kis ország: Dánia, Finnország, Görögország, Írország, 
Norvégia és Új-Zéland. 

A független változó variánsa a fiskális különbség átlagának abszolút értéke (és nem a különbség abszolút 
értékének átlaga). A költségvetés szórása a GDP százalékában kifejezett állami költségvetési többlet/deficit 
abszolút különbségének szórása (természetesen egy adott évtizedben számolva). 

2. táblázat 
A fiskális divergencia hatása a konjunktúraciklusok együttmozgására, instrumentális változós 

becsléssel számítva 

G D P Munkanélküliség 
Megnevezés 

HP-szűrt differenciált HP-szűrt differenciált 

Alapbecslés -0 ,16** - 0 , 1 1 * * - 0 , 1 5 * * -0 ,11** 
(0,04) (0,03) (0,04) (0,03) 

Párspecifikus fix hatások -0 ,23** - 0 , 1 6 * * - 0 , 2 5 * * - 0 , 1 4 * 

Évtizedhatások nélkül 
(0,08) (0,06) (0,08) (0,06) 

Évtizedhatások nélkül -0 ,17** - 0 , 1 3 * * - 0 , 1 6 * * -0 ,11** 
(0,04) (0,04) (0,04) (0,03) 

Eurózónapárok nélkül -0 ,12** - 0 , 0 7 * * - 0 , 1 1 * * -0 ,07** 
(0,03) (0,02) (0,03) (0,02) 

Eurózónapárok dummy felvétele -0 ,12** - 0 , 0 8 * * - 0 , 1 1 * * -0 ,07** 
(0,03) (0,02) (0,03) (0,02) 

Minta másik fele -0 ,19** - 0 , 1 1 * * - 0 , 1 6 * * -0 ,11** 
(0,04) (0,03) (0,04) (0,03) 

2 a kiugró értékek nélkül -0 ,19** - 0 , 1 3 * * - 0 , 1 9 * * -0 ,14** 
(0,03) (0,02) (0,04) (0,03) 

Hat kis ország nélkül -0 ,15* - 0 , 1 3 * * - 0 , 2 0 * * - 0 , 1 1 * 
(0,06) (0,05) (0,06) (0,04) 

Csak G - 7 - 0 , 1 4 - 0 , 1 6 - 0 , 2 3 * - 0 , 1 2 * 
(0,09) (0,09) (0,10) (0,06) 
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2. táblázat folytatása 

GDP Munkanélküliség 
Megnevezés 

HP-szűrt differenciált HP-szűrt differenciált 

Kereskedelem/GDP arányszám - 0 , 0 9 * * - 0 , 0 5 * * - 0 , 0 6 * * -0 ,04* 
felvétele (Gravitációs IV) (0,02) (0,01) (0,02) (0,02) 

Gravitációs magyarázó változókkal - 0 , 0 8 * * - 0 , 0 5 * * - 0 , 0 6 * * - 0 , 0 3 
(0,02) (0 ,02) (0,02) (0,02) 

Független változó variánsa - 0 , 1 4 * * - 0 , 1 0 * * - 0 , 1 4 * * -0 ,09** 
(0,03) (0 ,03) (0,03) (0,02) 

Elsődleges költségvetési deficit - 0 , 1 5 * * - 0 , 1 3 * * - 0 , 1 9 * * -0 ,10** 
(0,04) (0 ,03) (0,05) (0,03) 

Elsődleges költségvetési deficit, - 0 , 1 2 * * - 0 , 0 9 * * - 0 , 1 6 * * - 0 , 0 6 * 
hat kis ország nélkül (0,04) (0 ,03) (0,04) (0,03) 

Elsődleges költségvetési deficit, - 0 , 1 6 * - 0 , 1 4 * - 0 , 1 8 - 0 , 0 7 
csak G - 7 (0,08) (0 ,06) (0,09) (0,05) 

Maastrichttól való eltérés - 0 , 0 3 - 0 , 0 5 - 0 , 0 9 * - 0 , 0 6 * 

Átlagos költségvetési pozícióval 
(0,04) (0 ,03) (0,04) (0,03) 

Átlagos költségvetési pozícióval - 0 , 1 5 * * - 0 , 1 2 * * - 0 , 1 6 * * - 0 , 1 1 * * 

Átlagos elsődleges költségvetési 
(0,04) (0 ,03) (0,04) (0,03) 

Átlagos elsődleges költségvetési - 0 , 1 4 * * - 0 , 0 9 * * - 0 , 1 2 * * -0 ,10** 
pozícióval (0,05) (0 ,03) (0,04) (0,03) 

IV 1. variáns - 0 , 1 6 * * - 0 , 1 2 * * - 0 , 2 9 * * -0 ,25** 
(0,05) (0 ,04) (0,06) (0,06) 

IV 2. variáns - 0 , 1 4 * * - 0 , 0 8 * - 0 , 0 8 * * - 0 , 0 3 
(0,04) (0 ,03) (0,03) (0,03) 

IV 3. variáns - 0 , 1 8 * * - 0 , 1 0 * - 0 , 1 2 * * - 0 , 0 7 * 
(0,06) (0 ,04) (0,05) (0,03) 

IV 4. variáns - 0 , 1 9 * * - 0 , 1 5 * * - 0 , 2 0 * * - 0 , 1 5 * * 
(0,06) (0 ,05) (0 ,05) (0,04) 

A függő változó a korrelációs együttható (évtizedekre kiszámítva) /-edik és y-edik ország közötti trend-
szűrt idősorainál. 

A táblázatban szereplő együtthatók a fiskális divergenciának, azaz a GDP százalékában kifejezett állami 
költségvetési többlet/deficit abszolút értékben kifejezett különbsége átlagának a hatását mutatják a konjunk-
túraciklusok együttmozgására. A robusztus standard hibákat zárójelben tüntettük fel. Az évtizedhatások és a 
konstans mindegyik becslésben szerepelnek (kivéve a táblázat harmadik adatsorát). Egy (két) csillaggal 
jelöltük azokat az együtthatókat, amelyek szignifikánsan eltérnek a zérustól a 0,05 (0,01) szinten. 

Eltérő megjegyzés hiányában a következő instrumentumokat használtuk: a) állami nem bér jellegű fo-
gyasztás/GDP; b) állami beruházás/GDP; c) vállalkozásokat terhelő közvetlen adók/GDP és d) háztartásokat 
terhelő közvetlen adók/GDP. Az instrumentális változókat az országonkénti különbségek abszolút értékei-
nek átlagként számítottuk, hasonlóan a fiskális divergencia (1) képletben jelzett számítási módszeréhez. 

Az adatcsoport maximum 21 x 20/2 = 210 országpárt tartalmaz négy évtizedre (1964-1973, 1974-
1983, 1984-1993, 1994-2003). 

Hat kis ország: Dánia, Finnország, Görögország, Írország, Norvégia és Új-Zéland. A független változó 
variánsa a fiskális különbség átlagának abszolút értéke (és nem a különbség abszolút értékének átlaga). A 
költségvetés szórása a GDP százalékában kifejezett állami költségvetési többlet/deficit abszolút különbségé-
nek szórása (természetesen egy adott évtizedben számolva). 

Instrumentális változós becslés: 1. variáns: a) állami nem bérjellegű fogyasztás/GDP; b) állami beruhá-
zás/GDP; c) a munkát terhelő effektív adó a munkaköltség százalékában kifejezve és d) közvetett adók/GDP. 
2. variáns: a) állam által fizetett szociális juttatások/GDP; b) állam által kifizetett bérek/GDP és c) vállalko-
zásokat terhelő közvetlen adók/GDP. 3. variáns: a) háztartásokat terhelő közvetlen adók/GDP; b) közvetett 
adók/GDP és c) vállalkozásokat terhelő közvetlen adók/GDP. 4. variáns: a) állami nem bérjellegű fogyasz-
tás/GDP; b) állam által kifizetett bérek/GDP és c) állami beruházás/GDP. 

Gravitációs változók: 1. távolság logaritmusa; 2. a területek szorzatának logaritmusa; 3. közös országha-
tár dummyja; 4. közös nyelv dummyja. 



948 Darvas Zsolt-Andrew K. Rose-Szapáry György 

Mindkét táblázatban az első sor négy irányadó becslést tartalmaz, egyet-egyet az álta-
lunk bemutatott konjunktúraciklus összehangoltságának mérésére alkalmazott négy alap-
vető módszerrel kapcsolatban (oszlopokba rendezve). Mind a négy együttható negatív, 
és igen magas statisztikai megbízhatósági szinten, eltér a zérustól mind a legkisebb négy-
zetes (LN), mind pedig az instrumentális változós (IV) esetében. A becsült nagyságren-
dek közgazdaságilag jelentősnek tekinthetők. A legkisebb négyzetes esetben a négy együtt-
ható egyszerű átlaga -0,034. Ez arra utal, hogy a fiskális divergenciában az átlaghoz 
képest egy 2,5 százalékpontos csökkenés - ami a fiskális divergencia szórásának felel 
meg - körülbelül 0,085-tel növeli a vizsgált országpár konjunktúraciklusainak korreláci-
óját, egyéb feltételek változatlansága esetén. Mivel a mintában az átlagos korrelációs 
együttható 0,3 körül van, így a becsült hatás sem nem elhanyagolható, sem nem valószí-
nűtlen. Az instrumentális változós eredmények körülbelül négyszer nagyobbak, és szin-
tén statisztikailag szignifikánsak. Tekintettel a modellünk egyszerű voltára, megpróbál-
tuk konzervatívan eljárni azzal, hogy mind a legkisebb négyzetes, mind pedig az instru-
mentális változós becsléseket bemutatjuk, és megnyugtatónak találjuk, hogy a legkisebb 
négyzetes és az instrumentális változós számítások is ugyanazt az előjelet mutatják. 

Összegezve: első eredményeink azt mutatják, hogy a fiskális konvergencia növeli a 
konjunktúraciklusok összehangolását. 

Érzékenységi elemzés 

Első becsléseink egyszerű modellből származnak, ezért mielőtt komolyan vesszük azo-
kat, fontos megvizsgálni azok robusztusságát. Az 1. és 2. táblázat további sorai az érzé-
kenységi elemzéssel foglalkoznak. Különös figyelmet fordítottunk a következő robusz-
tussági vizsgálatokra: a) becslési eljárások, b) mintaperiódus, c) kontrollváltozók bevo-
nása és d) a fiskális divergencia alternatív mércéi. Ezek közül egy sem módosított azon 
az alapvető megállapításunkon, hogy a fiskális konvergencia összefüggésben áll a kon-
junktúraciklusok magasabb szinkronizációjával. 

Elemzésünk országpárokat vizsgál különböző időintervallumokban. Ezért természete-
sen megvizsgáljuk az országpár-specifikus fix hatások hozzáadását. Az eredmények azt 
mutatják, hogy a becsült P negatív marad; statisztikai jelentősége valamelyest csökken, 
miközben gazdasági jelentősége számottevően megnő instrumentális változós esetben, és 
csökken legkisebb négyzetes esetben. Maguk a fix hatások együttesen nem szignifikán-
sak (kivéve a legkisebb egyenletek közül kettőnél). Úgy tűnik, hogy a becsült negatív /3 
nem a fix hatásokra vezethető vissza. Hasonlóképpen, az évtized (időspecifikus) fix ha-
tásainak elhagyása sem változtat a következtetésünkön. 

Eredményeinket nem befolyásolja az eurózóna-megfigyelések tényleges kezelésének 
módja. Az eurózónához csatlakozó országpárok elhagyása nem rontja az eredményün-
ket; ahogy az sem, hogy eurózónabeli országpárokhoz külön dummy változót rendelünk. 
A szignifikánsan negatív /3 becslésünket nem rontotta, ha a minta első két évtizedét el-
hagytuk, vagy ha elhagytunk minden olyan megfigyelést, ahol a becsült hibatag abszolút 
értéke két szórásnyinál nagyobb volt.9 

Ha elhagyjuk a mintánkból a hat legkisebb országot (ezáltal megfelezve a rendelkezé-
sünkre álló bilaterális megfigyelések számát), eredményeink továbbra is negatívak és 
szignifikánsak, amikor a munkanélküliséget használjuk a konjunktúraciklus mérésére; ez 
akkor is fennáll, ha csak a G-7 országok adatait használjuk. 

9 Az árfolyam-ingadozásra való kontroll nem módosítja az eredményt; miképpen az sem, ha a mintát a 
csak korlátozott mértékű árfolyam-ingadozással jellemezhető országokra korlátozzuk. 
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Frankel-Rose [1998] bemutatja, hogy a kereskedelem integrációja növeli a konjunktú-
raciklusok összehangoltságát. Baxter-Kouparitsas [2005] rávilágított arra, hogy a kon-
junktúraciklusok együttmozgását meghatározó, a szakirodalom által felvetett tényezők 
(kivéve a jelen cikkben javasolt fiskális változókat) közül csak a kereskedelem integráci-
ójának van robusztus hatása. Vajon csökkenti-e a kereskedelemnek a regresszióba való 
felvétele a fiskális eltérés hatását? Nem. Hozzáadtuk az z'-edik és a j-edik ország közötti 
bilaterális kereskedelmet, normalizálva az egyes országok GDP értékével, amelyet 
instrumentáltunk négy, a kereskedelem gravitációs modelljében használt földrajzi megha-
tározóval.10 Amint arra számítani lehetett, a kereskedelem pozitív és szignifikáns hatással 
van a konjunktúraciklusok összehangolására, de jelenléte kevéssé befolyásolja a fiskális 
divergencia hatását a konjunktúraciklusokra.11 Eredményeinket az sem befolyásolja jelen-
tősen, amikor egyenletünkben közvetlenül alkalmazzuk a négy gravitációs változót.12 

A következő érzékenységi elemzéseink a fiskális divergencia változójának különböző 
variánsait alkalmazták. Először, a két ország költségvetési pozíciója közötti átlagos elté-
résének abszolút értékét vettük, és nem az abszolút érték átlagát - ahogy az (1) egyenlet 
mutatta. Mivel a költségvetési egyenlegek általában meglehetősen tehetetlenek, ez a va-
riáns az első számításainkhoz majdnem tökéletesen illeszkedő eredményeket adott. Má-
sodszor, az elsődleges költségvetési deficitet (abszolút eltéréseinek átlagát) vesszük a 
teljes költségvetési deficit helyett: a becslések abszolút értékben magasabb paraméterek-
hez vezetnek, amelyek statisztikailag szignifikánsak.13 Ezek a szignifikánsan negatív becs-
lések megmaradnak mind a G-7 országok, mind pedig a mintánkban szereplő legna-
gyobb 15 ország esetében (mind GDP, mind a munkanélküliség vonatkozásában). Úgy 
tűnik tehát, hogy eredményeink nem valamely meghatározott országcsoportnak köszön-
hetők, hanem különböző csoportosítás esetén is érvényesek maradnak. 

Használtuk még a két ország költségvetési deficitje és a maastrichti kritérium által előírt, 
maximálisan a GDP 3 százalékát elérő hiány közötti eltérést is.14 Itt már gyengébb eredmé-
nyek születnek; csak akkor kapunk statisztikailag szignifikáns eredményt, ha a munkanél-
küliséget használjuk a szinkronizáció mérésére. Tehát, a maastrichti konvergenciakritériumtól 
(amely egyben a stabilitási paktum által is meghatározott felső határérték) való eltérések 
nem gyakorolnak különösebb hatást a ciklusok összehangolására.15 

Az 1. táblázat alulról a harmadik sorában a két ország költségvetési egyenleg/GDP 
mutatói különbségének a szórását használtuk az alapértelmezett fiskális divergencia mérté-
ke helyett. A becslések továbbra is azt mutatják, hogy az egyes országok költségvetési 
pozícióinak eltérése csökkenti a konjunktúraciklusaik összehangoltságát, amelyek alátámaszt-
ják első eredményeinket. 

10 A négy instrumentális változó a következő: 1. a két ország közötti bilaterális távolság természetes 
logaritmusa, 2. az országterületek szorzatának logaritmusa; 3. a közös országhatár dummy változója és 4. a 
közös nyelv dummy változója. 

11 Ez nem meglepő, mivel a kereskedelem szinte semmilyen korrelációt sem mutat a fiskális divergenci-
ával. 

12 Eredményeink nem változnak akkor sem, amikor az inflációs különbséget használjuk kontrollváltozó-
ként, amit a monetáris politika egy lehetséges (bár tökéletlen) mércéjének tekinthetünk. 

13 Az OECD által számított mérőszámot használjuk: „elsődleges költségvetési egyenleg, ciklikusan kiiga-
zítva, a potenciális GDP százalékában kifejezve". 

14 Ezt a következőképpen fogalmazzuk meg. Ha mindkét országban 3 százaléknál kisebb a hiány, akkor a 
kettőjük közötti eltérés nulla. Ha az egyik megfelel a kritériumnak, és a másiknak a deficitje mondjuk a GDP 
4 százalékát teszi ki, akkor az eltérés a GDP 1 százaléka. Ha egyik sem felel meg a kritériumnak, és 
mondjuk az egyik ország deficitje 5 százalék, a másiké pedig 6 százalék, akkor a kettőjük közötti eltérés 
szintén a GDP 1 százaléka. 

15 Ez nem meglepő, hiszen kevés okunk van azt gondolni, hogy a 3 százalékos szinten való konvergen-
cia más hatással lenne a konjunktúraciklusok összehangolására, mint egy másik deficitszinten való kon-
vergencia. 
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Azt is megvizsgáljuk, hogy a fő megállapításunk (amely szerint a fiskális divergencia 
csökkenti a konjunktúraciklusok összehangoltságát) megmarad-e a költségvetési pozíció 
átlagos szintjének bevonása esetén. Vagyis hozzáadjuk az AvGFiscAL-ként definiált válto-
zónkat a - (2) képlet - alapértelmezett egyenlethez, és a becslést újra elvégezzük. Amint 
az 7. és 2. táblázat utlsó soraiban is látható, a fiskális divergencia hatása a konjunktúra-
ciklusok összehangolására nem változik, amikor kontrollváltozóként bevonjuk az 
(országpáronkénti) költségvetési deficit átlagos szintjét; a becsült /í továbbra is szignifi-
káns, közgazdasági és statisztikai szempontból is. 

Megnyugtató számunkra, hogy a legkisebb négyzetes és az instrumentális változós 
becslések is negatív /3-t jeleznek. Mindazonáltal nem vagyunk meggyőződve arról, hogy 
az instrumentális változóink minden szempontból megfelelők.16 Az instrumentális alap-
becslésünk első lépése a 3. táblázatban szerepel; bár az instrumentális változóink közül 
három szignifikáns, az R2 csak 0,18. Ennek megfelelően négy további instrumentális-
változó-csoportot is megvizsgálunk, különféleképpen párosítva az állami bevételek és 
kiadások egyes tételeinek mérőszámait. Ezeket az eredményeket a 2. táblázat utolsó 
sorai mutatják. Bár a becsült fi gazdasági és statisztikai jelentősége is változik, azonban 
minden becslés negatív és nagy részük statisztikailag szignifikáns.17 

3. táblázat 
Az elsó' lépcső 

Megnevezés Paraméter 

Állami nem bér jellegű fogyasztás/GDP -0 ,23** 

Állami beruházások/GDP 
(0,06) 

Állami beruházások/GDP 0,44** 
(0,14) 

Vállalkozásokat terhelő közvetlen adók/GDP 0,44** 
(0,11) 

Háztartásokat terhelő közvetlen adók/GDP - 0 , 0 2 
(0,02) 

A függő változó a fiskális divergencia - lásd (1) képlet - , a regresszorokat 
azonos módon számítottuk. A standard hibákat a zárójelben tüntettük fel. 
Egy (két) csillaggal jelöltük azokat az együtthatókat, amelyek szignifikán-
san eltérnek a zérustól a 0,05 (0,01) szinten. Az adatcsoport maximum 
21 x 20/2 = 210 országpárt tartalmaz négy évtizedre (1964-1973, 1974-
1983, 1984-1993, 1994-2003). Az évtizedhatások és a konstans szerepel-
nek a becslésben. 

További robusztussági ellenőrzések 

A 4. táblázat további érzékenységi vizsgálatokat tartalmaz a konjunktúraciklusok szink-
ronizál tságának különféle mércéit alkalmazva. Bár az 7. és 2. táblázatban már négy 
lehetséges mérőszámot használtunk, érdemes továbbiakat is kipróbálni. A 4. táblázat 15 
további szinkronizációs mérőszáma mutatja a fiskális divergencia becsült hatását a kon-
junktúraciklusok összehangoltságára. A táblázat két oszlopa a legkisebb négyzetes és az 
instrumentális változós becslések eredményeit tartalmazza. 

16 Nem zárhatjuk ki a szimultaneitás lehetőségét a fiskális változók esetén. 
17 Részletes számításokat végeztünk az instrumentális változóinkkal, különösen azok ciklikus érzékenysé-

gére való tekintettel, és megállapítottuk, hogy eredményeink robusztusak. 
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4. táblázat 
Fiskális divergencia és a konjunktúraciklusok együttmozgásának alternatív mérőszámai 

Mérőszám LN IV 

Ipari termelés, HP-szűrt - 0 , 0 2 7 * * - 0 , 0 8 * * 
(0,005) (0,02) 

Ipari termelés, differenciált - 0 , 0 1 4 * * - 0 , 0 6 * * 
(0,005) (0,02) 

GDP, Ales ina-Barro-Tenreyro 0 ,0005** 0 ,0019** 
(0,0001) (0,0005) 

Egy főre jutó GDP, Ales ina-Barro-Tenreyro 0 ,0004** 0 ,0018** 
(0,0001) (0,0005) 

Munkanélküliség, Ales ina-Barro-Tenreyro 0 ,026** 0 ,027 
(0,009) (0,026) 

Ipari termelés, Alesina-Barro-Tenreyro 0 ,0009** 0 ,0046** 
(0,0002) (0,0010) 

GDP, Baxter-King - 0 , 0 2 9 * * - 0 , 1 5 * * 
(0,005) (0,03) 

Munkanélküliség, Baxter-King - 0 , 0 3 0 * * - 0 , 1 1 * * 
(0,005) (0,03) 

Ipari termelés, Baxter-King - 0 , 0 2 3 * * - 0 , 0 7 * * 
(0,005) (0,02) 

Negyedéves GDP, HP-szűrt - 0 , 0 1 2 * - 0 , 0 9 * * 
(0,005) (0,02) 

Negyedéves GDP, differenciált - 0 , 0 2 3 * * - 0 , 1 2 * * 
(0,006) (0,03) 

Negyedéves GDP, Baxter-King - 0 , 0 2 7 * * - 0 , 1 8 * * 
(0,004) (0,04) 

Negyedéves ipari termelés, HP-szűrt - 0 , 0 2 1 * * - 0 , 0 6 * * 
(0,004) (0,02) 

Negyedéves ipari termelés, differenciált - 0 , 0 1 6 * * - 0 , 0 5 * * 
(0,004) (0,02) 

Negyedéves ipari termelés, Baxter-King - 0 , 0 2 5 * * - 0 , 0 7 * * 
(0,004) (0,02) 

Negyedéves GDP, Ales ina-Barro-Tenreyro 0 ,0003** 0 ,0022** 
(0,0001) (0,0005) 

Negyedéves ipari termelés, Ales ina-Barro-Tenreyro 0 ,0008** 0 ,0013* 
(0,0001) (0,0006) 

Az instrumentális változók a következőket tartalmazzák: a) állami nem bér jellegű fogyasztás/GDP; b) 
állami beruházás/GDP; c) vállalkozásokat terhelő közvetlen adók/GDP és d) háztartásokat terhelő közvetlen 
adók/GDP. Az instrumentális változókat az országonkénti különbségek abszolút értékeinek átlagként számí-
tottuk, hasonlóan a fiskális divergencia (1) képletben jelzett számítási módszeréhez. 

A táblázatban szereplő együtthatók a fiskális divergenciának, azaz a GDP százalékában kifejezett állami 
költségvetési többlet/deficit abszolút értékben kifejezett különbsége átlagának a hatását mutatják a konjunk-
túraciklusok együttmozgására. Egy (két) csillaggal jelöltük azokat az együtthatókat, amelyek szignifikánsan 
eltérnek a zérustól a 0,05 (0,01) szinten. Az adatcsoport maximum 21 x 20/2 = 210 országpárt tartalmaz 
négy évtizedre (1964-1973, 1974-1983, 1984-1993, 1994-2003). Az évtizedhatások és a konstans mind-
egyik becslésben szerepelnek. 

Alesina-Barro-Tenreyro mérőszáma: a két ország logaritmizált (kivéve munkanélküliség) idősorainak 
különbségére illesztett autoregresszív modell reziduumainak szórása (minél alacsonyabb = > annál na-
gyobb az együttmozgás, ellentétben a korrelációval). Éves adatok esetén AR(2), negyedéves esetén AR(4) 
modellt használtunk. A robusztus standard hibákat zárójelben tüntettük fel. 
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A 4. táblázat első sorai az ipari termelést használják a gazdasági tevékenység mértéke-
ként (a GDP vagy munkanélküliség helyett). Utána Alesina-Barro-Tenreyro [2002] mód-
szerét követjük a konjunktúraciklusok eltérésének mérésében. Alesina és szerzőtársai a 
két ország egy főre jutó reál GDP hányadosának logaritmusára egy autoregresszív mo-
dellt becsülnek két késleltetéssel, majd a regresszió reziduumainak szórását használják 
szinkronizációs mutatóként. Mivel a kisebb szám nagyobb együttmozgásra utal, így arra 
számítunk, hogy a becsült (1 jele pozitív lesz (azaz az előjel megfordul a trendszűrt 
konjunktúraciklusok korrelációs együtthatójához képest). Az Alesina és szerzőtársai által 
alkalmazott mércét mi a reál GDP logaritmusára, az egy főre jutó reál GDP logaritmusá-
ra, a munkanélküliségi rátára és az ipari termelés logaritmusára alkalmazzuk. 

Egy további robusztussági vizsgálatként a Baxter-King [ 1999] band-pass szűrőt hasz-
náljuk az adatok trendszűrésére (mi 2-8 évet használunk, ami megfelel az általuk alkalma-
zott 6-32 negyedéveknek). Végezetül negyedéves adatokat is használunk éves adatok he-
lyett, amely azonban sajnos sok ország esetén csak rövidebb mintaperiódusokra érhető el. 

A 4. táblázat eredményei közül egy sem változtat a megállapításainkon: a /3 becslése 
szignifikánsan negatív értékeket mutat majdnem minden esetben.18 

További robusztussági ellenőrzésként, kiterjesztettük a mintában szereplő országok 
vizsgálatát a fejlődő országokra is. Ez a kiterjedt adatbázis 115 országot ölel fel [ezért 
maximálisan 6555 ( = 115 x 114/2) bilaterális országpárunk van] a négy évtizedre. Mivel 
a munkanélküliségi ráta és az instrumentális változóink nagyon hiányosak a fejlődő or-
szágokra, csak a GDP-t és a legkisebb négyzetes becslést használhattuk. Az eredmények 
az 5. táblázatban találhatók. Az 1. és 2. táblázathoz hasonlóan negatív és többnyire 
szignifikáns összefüggést találunk a fiskális eltérés és a konjunktúraciklusok összehango-
lása között (amikor azonban országpár-specifikus hatásokat is felveszünk, az együtthatók 
szignifikánssága csökken). 

5. táblázat 
Fiskális divergencia és a konjunktúraciklusok együttmozgása - legkisebb négyzetes becslés 

a kiterjesztett országmintára 

Megnevezés 
Fiskális 
eltérés 

irányadó hatása 

Országpár-
specifikus 

fix hatások 

Átlagos 
költségvetési 

pozícióval 

Csak átlagos 
költségvetési 

pozíció 

HP-szűrt - 0 , 0 0 5 * * - 0 , 0 0 1 - 0 , 0 0 4 * * 0,007** 
(0,001) (0,003) (0,001) (0,002) 

Differenciált - 0 , 0 0 2 * * 0,001 - 0 , 0 0 1 0,005** 
(0,001) (0,002) (0,001) (0,001) 

A függő változó a korrelációs együttható (évtizedekre kiszámítva) az /-edik és j-cdik országk trendszűrt 
GDP idősorai között. Az első három adatoszlop a fiskális divergencia paraméterét, a negyedik adatoszlop 
pedig az átlagos költségvetési pozíció paraméterét mutatja. Legkisebb négyzetes becslés. A robusztus stan-
dard hibákat zárójelben tüntettük fel. Egy (két) csillaggal jelöltük azokat az együtthatókat, amelyek szigni-
fikánsan eltérnek a zérustól a 0,05 (0,01) szinten. Az adatcsoport maximum 115 x 114/2 = 6555 országpárt 
tartalmaz négy évtizedre (1964-1973, 1974-1983, 1984-1993, 1994-2003). Ténylegesen felhasznált megfi-
gyelések száma: 14 961. Az évtizedhatások és a konstans mindegyik becslésben szerepelnek. 

18 Használtunk tovább 20, valamint 40 éves időszakokat is az évtizedek helyett, de az eredményeinken ez 
sem változtatott. 
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Van-e az átlagos költségvetési pozíciónak hatása a konjunktúraciklusok 
összehangolására ? 

Ez idáig erős bizonyítékokat találtunk arra, hogy a tartós különbségek az egyes országok 
költségvetési pozícióiban negatív hatással vannak konjunktúraciklusaik összehangolásá-
ra. Egy másik érdekes kérdés az, hogy vajon az egyes országok költségvetési pozícióinak 
átlagos szintje szintén hatással van-e a konjunktúraciklusok összehangolására. Most ezzel 
a kérdéssel foglalkozunk.19 

A 6. táblázat becsléseket tartalmaz az (országpárok szerint vizsgált) átlagos költségve-
tési pozíciónak a konjunktúraciklusok összehangoltságára gyakorolt hatásaira vonatko-
zóan. Mivel a gazdasági tevékenység két alapvető fogalmát (GDP és munkanélküliség), 
három trendszűrő eljárást (HP-szűrés, differenciálás és BK-szűrés), két becslőeljárást 
(LN és IV), valamint két költségvetési mérőszámot (teljes és elsődleges) használunk, 
összesen huszonnégy ( = 2 x 3 x 2 x 2 ) különböző pontbecslést és azok standard hibáit 
adjuk meg. Ha a kisebb hiány/nagyobb többlet segíti a ciklusok együttmozgását, akkor 
pozitív paramétert várunk. 

6. táblázat 
Átlagos költségvetési pozíciók és a konjunktúraciklusok együttmozgása 

GDP Munkanélküliség 
Megnevezés 

HP-szűrt differenciált BK HP-szűr t differenciált BK 

Teljes költségvetés IV - 0 , 0 4 - 0 , 0 0 - 0 , 0 4 0 , 0 0 0,00 -0 ,01 
(0,02) (0,02) (0,02) (0 ,02) (0,02) (0,02) 

Teljes költségvetés LN - 0 , 0 2 * - 0 , 0 0 -0 ,02** 0 ,01 0,01 0,01 
(0,01) (0,01) (0,01) (0 ,01) (0,01) (0,01) 

Elsődleges 0 ,11** 0 ,09** 0,12** 0 , 1 0 * * 0,03 0,07** 
költségvetés IV (0,03) (0,03) (0,03) (0,04) (0,03) (0,03) 

Elsődleges 0 ,03** 0,02* 0,05** 0 ,02 0,01 0,03** 
költségvetés LN (0,01) (0,01) (0,01) (0 ,01) (0,01) (0,01) 

Az instrumentális változók a következőket tartalmazzák: a) állami nem bér jellegű fogyasztás/GDP; b) 
állami beruházás/GDP; c) vállalkozásokat terhelő közvetlen adók/GDP és d) háztartásokat terhelő közvetlen 
adók/GDP. Az instrumentális változókat az országonkénti különbségek abszolút értékeinek átlagaként szá-
mítottuk, hasonlóan a fiskális divergencia (1) képletben jelzett számítási módszeréhez. A táblázatban szerep-
lő együtthatók a két országnak a GDP százalékában mért átlagos teljes/elsődleges költségvetési egyenlegének a 
hatását mutatják a konjunktúraciklusok együttmozgására. Egy (két) csillaggal jelöltük azokat az együtthatókat, 
amelyek szignifikánsan eltérnek a zérustól a 0,05 (0,01) szinten. Az adatcsoport maximum 21 x 20/2 = 210 
országpárt tartalmaz négy évtizedre (1964-1973, 1974-1983, 1984-1993, 1994-2003). Az évtizedhatások 
és a konstans mindegyik becslésben szerepelnek. A robusztus standard hibák zárójelben találhatók. 

Kevés bizonyítékot találunk arra, hogy a teljes költségvetési egyenleg szintje követke-
zetes hatást gyakorolna a konjunktúraciklus összehangoltságára. A tizenkét becslés közül 
hét negatív eredményt mutat (ezek közül kettő statisztikailag szignifikáns), míg öt pozitív 
(nem szignifikáns). Mindegyik kis értékű. Ennek ellenére, az elsődleges költségvetési 
egyenleg szintje mind a tizenkét együtthatója pozitív, háromnegyed részük pedig szigni-
fikánsan az. Értelmezésünk szerint ez arra utal, hogy az alacsonyabb szintű elsődleges 
költségvetési deficit (vagy magasabb szintű elsődleges többlet) javítja a konjunktúracik-

19 Már rámutattunk az / . és 2. táblázat esetében, hogy a költségvetési pozíció átlagos szintjére való 
kontrollálás (azaz az AVGFISCAL változónak a regressziókba való bevonása) kevés hatással volt a fiskális 
divergencia paraméterbecslésére mind gazdasági, mind statisztikai értelemben. 



954 Darvas Zsolt-Andrew K. Rose-Szapáry György 

lusok összehangoltságát. Továbbá, amikor a 115 országból álló, kibővített mintát vizs-
gáljuk, akkor az átlagos teljes költségvetési egyenleg pozitív és szignifikáns hatást gya-
korol a ciklusok összehangolására, amint az az 5. táblázat utolsó oszlopából is kiderül. 

Nem kívánjuk azonban túlértelmezni megállapításainkat. Az átlagos elsődleges költ-
ségvetési pozíció és a fiskális divergencia általunk alkalmazott mérőszáma között negatív 
korreláció áll fenn. Amikor a regressziókba felvesszük a fiskális divergenciát és az átla-
gos elsődleges költségvetési pozíciót, az előbbi továbbra is szignifikánsan negatív értéket 
mutat (az 1. és 2. táblázatból látható módon), miközben az utóbbi hatása lényegében 
gazdaságilag és statisztikailag is kicsivé válik, és a specifikációktól függően változik. 
Nem sikerült nem lineáris vagy interaktív hatást találnunk, és véleményünk szerint ez 
egy későbbi kutatáshoz jó témát szolgáltatna. Vagyis vannak arra bizonyítékok, hogy az 
elsődleges költségvetési konszolidáció segíti a konjunktúraciklusok összehangolását, de 
ezek a bizonyítékok gyenge lábakon állnak. Összehasonlításképpen viszont erőteljes bi-
zonyítékok vannak arra vonatkozóan, hogy a fiskális divergencia (mind a teljes, mind az 
elsődleges költségvetési egyenlegek esetében) csökkenti a konjunktúraciklusok együtt-
mozgását.20 

Értelmezés - a felelőtlen fiskális politika az aszimmetrikus sokkok forrása 

Az előző fejezetben megállapítottuk, hogy a fiskális konvergencia a konjunktúraciklusok 
jobb összehangoltságára ad lehetőséget. Ha ezt tényként fogadjuk el, még mindig keres-
sük a választ arra a kérdésre, hogy miért? Véleményünk szerint lehet, hogy azért, mert a 
fiskális divergencia akkor következik be, amikor egy ország költségvetési deficitje más 
országokhoz képest jelentősen és tartósan nagyobb, és ezzel párhuzamosan fiskális sokk-
hatásokat generál. Vagyis a felelőtlen költségvetési politika (tartósan magas hiány) egy-
beesik országspecifikus (költségvetési) instabilitással. Amikor a költségvetési deficitet 
csökkentik (fiskális konvergencia), a költségvetési sokkhatások csökkennek, és ezért a 
konjunktúraciklusok összehangoltabbakká válnak. Röviden: a felelőtlen költségvetési 
politika egyben olyan költségvetési politika is, amely aszimmetrikus sokkhatásokat gene-
rál, és ezáltal makrogazdasági változékonyságot hoz létre. Ez a gondolatmenet egyrészt 
intuitív, másrészt a szakirodalom megállapításaival is összhangban van (például Fatás-
Mihov [2003a], [2004]). 

A költségvetési egyenleg és a makrogazdasági változékonyság 
kapcsolatának vizsgálata 

Intuíciónkat kézenfekvő módon vizsgáljuk. Az érdekel minket, hogy találunk-e (negatív) 
kapcsolatot egy ország átlagos költségvetési pozíciója és konjunktúraciklusainak változé-
konysága között. Eddigi vizsgálataink bilaterális adatokon alapultak úgy, hogy 
országpárokra vizsgáltuk a költségvetési politikákat és azok hatásait a két ország kon-
junktúraciklusainak összehangoltságára. Az intuíciónkat azonban direkt módon is lehet 
vizsgálni az országok (azaz nem országpárok) elemzésével. Ennek megfelelően 115 or-

20 Röviden megvizsgáltuk más maastrichti kritériumok hatását is a konjunktúraciklusok összehangoltságá-
ra; a becslések a Darvas-Rose-Szapáry [2005] A5. táblázatában találhatók. Vannak arra utaló bizonyítékok, 
hogy az árfolyam-ingadozás, az inflációban megmutatkozó eltérés, az éven túli kamatlábak és az állami 
eladósodottság szintje mind csökkentik a konjunktúraciklusok összehangolását. Ennek ellenére egyik hatás 
sem különösebben erős vagy tartós. További kutatásokra érdemesnek tartjuk ezt a területet. 
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szágra gyűjtünk össze éves adatokat a reál GDP-re és a (teljes) költségvetési egyenlegre 
(a GDP százalékában kifejezve), 1960 és 2003 között.21 Ezek után trendszűrést végez-
tünk a kibocsátási adatokon differenciálással, valamint a HP- és a BK-szűrők alkalmazá-
sával, annak érdekében, hogy a konjunktúraciklusok ingadozásaira mérőszámokat tud-
junk számolni. A konjunktúraciklus átlagos abszolút értékét, valamint a szórását viszo-
nyítjuk a költségvetési pozíció átlagos szintjéhez. A kettő közötti negatív kapcsolat 
arra utal, hogy a magasabb egyenlegek (azaz kisebb hiányok vagy nagyobb többletek) 
kisebb konjunktúraciklus-változékonysággal vannak összefüggésben, alátámasztva a hi-
potézisünket. 

Az adathalmazt (ország x év) három különböző módon vizsgáljuk. Először egy 
panelregresszióval megbecsüljük az állami költségvetési pozíció hatását a konjunktúra-
ciklusoknak abszolút értékeire az éves gyakoriság alkalmazásával. Másodszor a 44 éves 
periódust négy darab 11 éves periódusra bontjuk, azaz minden országra (maximálisan) 
négy megfigyelés adódik. Végezetül pedig a teljes 44 évre átlagoljuk az adatainkat, azaz 
egyetlen keresztmetszeti mintát hozunk létre, amelyben minden egyes ország egy megfi-
gyeléstjelent. Az első két esetben (ahol panelmodellt használunk) ország- és időspecifikus 
fix hatások bevonásával is megvizsgáljuk az eredményeket. 

Eredményeinket a 7. táblázat tartalmazza. A felső adathalmaz az éves adatok alapján 
számított eredményeket tartalmazza; a középső a 11 éves gyakoriság alapján becsült 
eredményeket; végül pedig a keresztmetszeti eredményeket találjuk. 

7. táblázat 
Költségvetés és a konjunktúraciklusok ingadozásai 

AJ Éves paneleredmények 

A konstans kezelése Hodrick-Prescot t Baxter-King Differenciált 

Csak közös tengelymetszet - 0 , 0 5 7 * * - 0 , 0 5 0 * * - 0 , 0 8 0 * * 

Évhatások is 
(0,014) (0,011) (0,016) 

Évhatások is - 0 , 0 3 8 * * - 0 , 0 4 0 * * - 0 , 0 7 2 * * 
(0,014) (0,011) (0,017) 

Országhatások is - 0 , 0 5 8 * * - 0 , 0 4 2 * * - 0 , 0 6 6 * * 

Év- és országhatások is 
(0,015) (0,012) (0,019) 

Év- és országhatások is - 0 , 0 3 8 * * - 0 , 0 3 2 * * - 0 , 0 6 0 * * 
(0,015) (0,012) (0,019) 

Megfigyelések száma 3371 2944 3308 

A függő változó a trendszűrt reál GDP logaritmusának abszolút értéke, amelynél vagy a) a Hodrick-
Prescott szűrőt, vagy b) a Baxter-King-féle band-pass szűrőt alkalmaztuk, vagy c) differenciáltuk (ebben az 
esetben az országspecifikus átlagos növekedést kivontuk az abszolút érték számítása előtt). A független 
változó a GDP százalékában kifejezett állami költségvetési egyenleg. 

21 Nem tudunk olyan forrásról, amely nem OECD-tagországokra elsődleges költségvetésiegyenleg-adato-
kat tartalmaz. 
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B) Hosszú távú paneleredmények (11 éves periódusokra átlagolt adatok esetében) 

Szórás Abszolút érték 

A konstans kezelése Hodr i ck - Baxter - differen- Hodr ick- Baxter- differen-
Prescott King ciált Prescott King ciált 

Csak közös - 0 , 0 6 2 * - 0 , 0 6 7 * * - 0 , 0 8 3 - 0 , 0 7 0 * * - 0 , 0 5 1 * - 0 , 1 1 5 * * 
tengelymetszet (0,035) (0,033) (0,057) (0,033) (0,027) (0,040) 

Periódushatások is - 0 , 0 3 9 - 0 , 0 5 2 - 0 , 0 6 8 - 0 , 0 4 6 - 0 , 0 4 0 - 0 , 1 1 1 * * 
(0,036) (0,033) (0,059) (0,036) (0,027) (0,044) 

Országhatások is - 0 , 0 3 3 - 0 , 0 2 9 0,010 - 0 , 0 7 6 * * - 0 , 0 3 2 - 0 , 0 7 3 * 
(0,048) (0,046) (0,072) (0,038) (0,035) (0,043) 

Periódus- és 0 ,012 0 ,000 0,039 - 0 , 0 3 2 - 0 , 0 1 0 - 0 , 0 7 2 
országhatások is (0,047) (0,046) (0,071) (0,040) (0,035) (0,047) 

Megfigyelések száma 365 349 364 368 354 365 

A függő változó a trendszűrt reál GDP logaritmusának a) szórása vagy b) abszolút értéke, amelyeknél 
vagy a) a Hodrick-Prescott-szűrőt, vagy b) a Baxter-King-féle band-pass szűrőt alkalmaztuk, vagy c) diffe-
renciáltuk (ebben az esetben az országspecifikus átlagos növekedést kivontuk az abszolút érték számítása 
előtt). Országonként négy darab 11 éves időszakra számoltuk az adatokat. A független változó a GDP 
százalékában kifejezett állami költségvetési egyenleg. 

C) Keresztmetszeti eredmények (teljes mintára átlagolt adatok esetében) 

Szórás Abszolút érték 

A konstans kezelése Hodr ick - Baxter - differen- Hodrick- Baxter- differen-
Prescott King ciált Prescott King ciált 

Tengelymetszet - 0 , 0 6 4 - 0 , 1 1 7 * * -0 ,139* - 0 , 0 2 5 - 0 , 0 5 8 * - 0 , 0 7 7 
(0,070) (0,047) (0,073) (0,050) (0,030) (0,049) 

Megfigyelések száma 115 115 115 115 115 115 

A függő változó a trendszűrt reál GDP logaritmusának a) szórása vagy b) abszolút értéke, amelyeknél 
vagy a) a Hodrick-Prescott-szűrőt, vagy b) a Baxter-King-féle band-pass szűrőt alkalmaztuk, vagy c) diffe-
renciáltuk (ebben az esetben az országspecifikus átlagos növekedést kivontuk az abszolút érték számítása 
előtt). A független változó a GDP százalékában kifejezett állami költségvetési egyenleg. A mutatókat a teljes 
mintaperiódusra (1960-2003) számítottuk. 

Megjegyzés mind a három résztáblázathoz: A becsléseket legkisebb négyzetekkel végeztük. A táblázatban 
szereplő értékek a becsült együtthatók (a költségvetési egyenleg hatása a konjunktúraciklus változékonyságá-
ra), és zárójelben a robusztus standard hibákat mutatják (mindkettőt százzal szorozva). Egy (két) csillaggal 
jelöltük azokat az együtthatókat, amelyek szignifikánsan eltérnek a nullától a 0,05 (0,01) szinten. A számí-
tások 115 ország éves adatain alapulnak 1960-2003 között (sok országnál az adatok egy része hiányzik). 

Az éves eredményeinkből származó pontbecslések mind negatívak: a magasabb költ-
ségvetési többlet (vagy alacsonyabb deficit) kisebb mértékű konjunktúraciklus-ingado-
zással jár. Az eredmények statisztikailag szignifikánsak mind a tizenkét esetben. Amikor 
kisebb gyakoriságra váltunk, akkor a konjunktúraciklus abszolút értéke mellett annak 11 
év alatti szórását is vizsgálni tudjuk. A 24 pontbecslés közül 20 negatív, és nyolc szignifi-
kánsan az. A pozitív együtthatók egyike sem nagy gazdasági vagy statisztikai szempontból. 
Végezetül, amikor az országok egyetlen keresztmetszetét vizsgáljuk, újból azt találjuk, 
hogy a magasabb szintű költségvetési többletek/alacsonyabb szintű deficitek alacsonyabb 
konjunktúraciklus-ingadozásokkal járnak együtt: mind a hat pontbecslés negatív, és a 
fele a szokásos megbízhatósági szintek mellett szignifikánsan eltér a nullától. 
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Nem gondoljuk, hogy ezek mindent elsöprő bizonyítékok. Mivel az empirikus model-
lünkben lényegében nincs struktúra, eredményeink inkább szuggesztívek, mint bizonyí-
tottak. Mégis, nem sikerült olyan eredményre bukkanunk, amely a hipotézisünknek el-
lentmondana, akár a szakirodalomban, akár saját empirikus munkánkban. Az a hipoté-
zis, hogy a magasabb költségvetési deficitek nagyobb konjunktúraciklus-ingadozásokkal 
vannak összefüggésben, ésszerűnek tűnik és további vizsgálódásra érdemes. 

Következtetések 

E tanulmány egyszerű okból született. Az optimális valutaövezet kritériumrendszerét 
Mundell [1961] fektette le több évtizeddel ezelőtt, de ennek lényegében sehol sem volt 
átfedése a maastrichti kritériumokkal, amelyeket az európai monetáris unióba belépni 
szándékozó országok esetében alkalmaztak. E tanulmányban feltettük a kérdést: vajon 
van-e mégis közvetett átfedés Maastricht és Mundell között? 

A válasz pozitív. Empirikus számításaink szerint a fiskális konvergencia - az egyes 
országok költségvetési pozícióiban mutatkozó hasonlóság - összekapcsolódik a konjunktú-
raciklusok erősebb együttmozgásával. A fiskális konvergencia úgy növeli a konjunktúra-
ciklusok összehangolását, hogy kiküszöböli az aszimmetrikus fiskális sokkhatásokat. Bizo-
nyítékokat találtunk arra, hogy az alacsonyabb szintű elsődleges költségvetési deficit (vagy 
magasabb szintű többlet) is növeli az országok közötti konjunktúraciklusok szinkronizációját. 
A maastrichti konvergenciafolyamat egyfelől ösztönözte a fiskális konvergenciát, másfelől 
az eurózóna 12 tagországában csökkentette a deficitet az európai monetáris unióhoz való 
csatlakozást megelőző időszakban. Eredményeink azt mutatják, hogy a fiskális konvergen-
cia minden bizonnyal emelte a konjunktúraciklusok együttmozgását, ezáltal az országok 
inkább képesek megfelelni a valutaunió követelményeinek. Még ha nem szándékoltan is, 
de a maastrichti kritériumok elősegítették Mundell feltételeinek teljesülését! 

Eredményeinknek gyakorlati jelentősége is van. Egy valutaunióban a nemzeti költség-
vetési politika az egyetlen olyan makrogazdasági eszköz, amellyel a konjunktúraciklus 
ingadozásait simítani lehet akkor, ha egy országot aszimmetrikus sokkhatások érnek. A 
maastrichti kritériumok viszont alacsony szinten jelölik ki a költségvetési deficitek kon-
vergenciáját. Ebből az következik, hogy a maastrichti feltételek teljesítése akár csök-
kentheti a konjunktúraciklusok összehangolását, és növelheti az ingadozásokat. Ennek 
ellenére azonban eredményeink arra utalnak, hogy a fiskális konvergencia növeli a kon-
junktúraciklusok összehangoltságát a fiskális sokkhatások csökkentése által. 

Ha megállapításaink megerősítést nyernek, akkor már nem csak tudományos érdeklő-
désre tarthatnak számot. A maastrichti kritériumok a jövőben is meghatározzák az 
eurózónához való csatlakozást. Továbbá, a stabilitási és növekedési paktum elvben to-
vábbra is korlátozza az EU-tagállamok költségvetési politikáját. Ha ezen intézmények 
közül az egyik vagy mindkettő fiskális konvergenciát indít el, közvetve hozzájárulnak az 
eurózóna kívánatos voltához és fenntarthatóságához is. Kettős siker! 

Függelék 

Alapértelmezett OECD-mintában szereplő országok 

Ausztrália, Ausztria, Belgium, Dánia, Egyesült Államok, Egyesült Királyság, Finnor-
szág, Franciaország, Görögország, Hollandia, Írország, Japán, Kanada, Németország, 
Norvégia, Olaszország, Portugália, Spanyolország, Svájc, Svédország, Új-Zéland. 
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A kiterjesztett mintában szereplő további országok 

Argentína, Bahrein, Banglades, Barbados, Belarusz, Belize, Bhután, Bolívia, Botswana, 
Brazília, Bulgária, Burkina Faso, Burundi, Chile, Ciprus, Costa Rica, Cseh Köztársaság, 
Dél-Afrika, Dominikai Köztársaság, Egyiptom, Észtország, Fidzsi-szigetek, Fülöp-szige-
tek, Ghána, Guatemala, Guyana, Haiti, Honduras, Horvátország, India, Indonézia, Irán, 
Izland, Izrael, Jamaica, Jemen, Jordánia, Kamerun, Kazahsztán, Kenya, Kína, Kirgizisztán, 
Kolumbia, Kongó, Korea, Lengyelország, Lesotho, Lettország, Litvánia, Madagaszkár, 
Magyarország, Malajzia, Malawi, Málta, Marokkó, Mauritius, Mexikó, Mianmar, Mon-
gólia, Nepál, Nicaragua, Nigéria, Omán, Oroszország, Pakisztán, Panama, Pápua Új-
Guinea, Paraguay, Peru, Románia, Ruanda, Saint Lucia, Saint Vincent és Grenadine-szi-
getek, Salvador, Seychelle-szigetek, Sierra Leone, Sri Lanka, Szaúd-Arábia, Szenegál, 
Szingapúr, Szíria, Szlovák Köztársaság, Szlovénia, Szváziföld, Thaiföld, Törökország, 
Tunézia, Uganda, Ukrajna, Uruguay, Venezuela, Vietnam, Zambia, Zimbabwe. 
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S O Ó S K Á R O L Y A T T I L A 

Választási gazdaságpolitika és a folyó fizetési mérleg 
alakulása Közép-Kelet-Európában 

Demokratikus országok kormányai általában hajlamosak osztogatással készülni a 
választásokon való megmérettetésre, és ebből a szempontból a közép-kelet-európai 
régió új demokráciái sem látszanak kivételeknek. A cikk a választási gazdaságpoliti-
ka e régióbeli sajátosságait vizsgálja. Az ilyen osztogatás itt is főként fiskális termé-
szetű, mégsem mindig könnyű megtalálni a költségvetésben nyomait, egyrészt a -
különösen az 1990-es évek első felében - rendkívül problematikus államszámvitel 
miatt, másrészt azért, mert ezekben az országokban a gazdasági átmenet első évei-
ben az állam könnyen oszthatott anyagi kedvezményeket állami, sőt, magánvállala-
tok tőkéjének terhére is. Ezzel szemben a vizsgált országoknak az a sajátossága, 
hogy kicsik - az Európai Unió összehasonlításul szerepeltetett kisebb tagállamainál 
is jóval kisebbek és nyitottabbak - , megkönnyíti a választási osztogatás hatásának 
megfigyelését a folyó fizetési mérlegek romlásaiban, ami bár az elemző közgazdász 
számára megfigyelési hasznot jelent, komoly károkat okoz az érintett országoknak.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: C23, F41, H60. 

Bevezetés - „politikai-gazdasági ciklusok", választási gazdaságpolitika 

A gazdaságpolitika, a gazdasági folyamatok és a demokratikus választások közötti külön-
féle összefüggések tanulmányozását az Egyesült Államokban a politikai-gazdasági ciklu-
sok (political business cycles) irodalmának hívják, és ha ott így hívják, akkor erős a 
hajlam arra, hogy így hívják másutt is. Az utóbbihoz tegyük hozzá: nem igazán szeren-
csés módon. Az Egyesült Államok gazdasága persze távolról sem független a külvilágtól, 
de azért viszonylag zárt; a szövetségi kormányzat gazdaságpolitikája alkalmas lehet arra, 
hogy a konjunktúraingadozásokat rendszeresen és jelentősen befolyásolja, tekintélyes 
részben meg is határozza; azaz meglehetős rendszerességgel visszatérő, többé-kevésbé 
szabályos politikai-gazdasági ciklusokat generáljon. Vitatott, hogy valóban generál-e 
ilyeneket, de a következőkben kifejtettek szerint van okunk azt hinni, hogy igen. Az 
Egyesült Államoknál sokkal kisebb országok esetében viszont ilyesmit általában elkép-
zelni is nehéz: ezekben a gazdasági konjunktúraciklusok alakulását nagyrészt a nemzet-
közi tényezők nagyrészt meghatározzák, és a kormányzati beavatkozások - akár össze-

* A szerző köszönettel tartozik Bauer Tamásnak, Gács Jánosnak, Halpern Lászlónak, Körösi Gábornak 
és Vincze Jánosnak a cikk egy korábbi változatához tett megjegyzéseikért. 

Soós Károly AttilcRaz MTA KTI tudományos tanácsadója. 
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függenek a választásokkal, akár nem - szerepe sokkal korlátozottabb. A kormányzati 
kiadások növelése kevéssé befolyásolja a GDP növekedését, mert az így teremtett több-
letkereslet - az importnövekedés csatornáin - nagyrészt „kigyűrűzik" a belföldi gazda-
ságból. Ilyen körülmények között multiplikátorhatásról alig lehet beszélni (elegánsabban 
szólva: nyitott gazdaságban a multiplikátor értéke alacsony). Az Egyesült Államok és a 
kis országok két véglete között valamilyen köztes helyzetet tulajdoníthatnánk Nagy-Bri-
tanniának, Franciaországnak és néhány további közepesen nagy gazdaságnak, de való-
színűleg tévednénk, ha ezt tennénk. A kormányok választási gazdaságpolitikái ezekben 
is megfigyelhetó'k (ugyanúgy, mint az Egyesült Államokban és a kis országokban). A 
tapasztalatok azonban azt mutatják, hogy általában a konjunktúra alakulását ezekben is 
(ha nem is annyira dominánsan, mint a kis gazdaságokban) elsősorban a nemzetközi 
körülmények alakulása határozza meg. 

Tehát a „politikai-gazdasági ciklus" sajátos, inkább csak az Egyesült Államokra illő 
fogalom; a választási gazdaságpolitika általánosabb (természetesen az Egyesült Államok-
ra is használható). A továbbiakban ezt használom. A választási gazdaságpolitika arra 
irányul, hogy a hatalmon lévők különféle gazdasági kedvezmények nyújtásával minél 
több választó szavazatát megszerezzék. 

A „politikai-gazdasági ciklusok" kifejezéstől azért is tartózkodom, mert ilyen ciklu-
sokról valójában kétféle értelemben szoktak beszélni. A választási periódusokban vissza-
térő élénkítő gazdaságpolitika ciklusain - az „opportunista" ciklusokon - kívül, ismere-
tesek még az ideologikus vagy pártvonalat követő (partisan) ciklusok is. Például Haynes-
Stone [1989] azt találta, hogy az Egyesült Államokban a GNP növekedése általában 
gyorsabb, az infláció valamivel gyorsabb, a munkanélküliség pedig valamivel alacso-
nyabb szokott lenni demokrata párti elnökök kormányzása idején, mint köztársasági pár-
tiakén.1 Schneider-Frey [1988] a kétféle „ciklus" egymásba fonódását is bemutatja: „kép-
viseleti demokráciákban a kormányok a választópolgárok többsége számára kedvező fis-
kális politikát valósítanak meg, ha úgy érzik, hogy újjáválasztásuk veszélyben van." ... 
„Amikor a politikai túlélést komolyan fenyegetve látják, akkor a kormány arra kénysze-
rül, hogy szavazatmaximalizáló politikát folytasson a választások idején. Máskor azon-
ban a kormány szabadon követheti saját ideológiai céljait." Az ideológiai vagy pártvona-
lat követő ciklusokkal nem foglalkozom. 

Ugyancsak eltekintek a választási gazdaságpolitika politikai hatékonyságának és - ami 
az elmondottak értelmében csak részben lehet ugyanaz - a gazdasági folyamatok válasz-
tói viselkedésre való hatásának tárgyalásától. Az ezt kutató szerzők - többnyire az Egye-
sült Államokat vizsgálók, például Alt-Chrystal [1983], Kramer [1971] Fair [1978], 
Niskanen [1979], Kirchgassner [1981], Frey-Schneider [1978] (de például a Dániát, 
Norvégiát és Svédországot tanulmányozó Madsen [1980] is) - túlnyomórészt úgy talál-
ták, hogy van ilyen hatás, amely a legáltalánosabban úgy fogalmazható meg, hogy a 
foglalkoztatottság, a GDP-növekedés és az infláció kedvező alakulása növeli a kormány 
újjáválasztásának esélyét. (Kivételként említhető Inoguchi [1980], aki Japánban nem ta-
lálta gazdasági hatás nyomát a választói viselkedésben.) Hangsúlyozni kell, hogy a vá-
lasztási gazdaságpolitika politikai hatékonyságának elemzése távolról sem egyszerű do-
log. Választási gazdaságpolitika irányulhat a választások megnyerésére, de kevésbé sze-
rencsés helyzetből indulva cél lehet csupán a vereség mértékének minimalizálása is. Ala-
pos elemzés nélkül általában nem nyilvánvaló, hogy mikor milyen mértékben melyikről 
van szó, és csak szélsőséges helyzetekben könnyű megállapítani a választási gazdaságpo-

' Meg kell jegyzenem, hogy a kormányzati politikák ilyen, ideológiai hátterű változásai soha, sehol sem 
történnek olyan rendszerességgel, amely a ciklus kifejezés használatát igazán indokolná. Ennek tisztázása 
azonban nem e cikk feladata. 



962 Soós Károly Attila 

litika egyértelmű sikerét vagy kudarcát (hatástalanságát). Az utóbbi példájaként említhe-
tő talán a 2001. évi lengyelországi parlamenti választás (illetve az azt megelőzően folyta-
tott gazdaságpolitika). Ekkor ugyanis a két kormánypárt közül egyik sem jutott be a 
szejmbe, és céljuk az egyszerű bejutásnál is aligha lehetett kevesebb. Az éremnek ezt az 
oldalát azonban a továbbiakban nem tárgyalom. Mondanivalóm szempontjából csak az a 
fontos, hogy a hatalmon lévő kormányok általában úgy gondolják, a választáshoz kapcso-
lódó osztogatás javítani fogja választási eredményüket. A választói preferenciák alakulásá-
ról a közép-kelet-európai országokban, ezen belül a gazdasági tényezők szerepéről Fidrmuc 
írt több fontos tanulmányt (lásd például. Fidrmuc [20011). Az elmondottak szerint elemzé-
sem lényegében a választási gazdaságpolitikák gazdasági következményeire korlátozódik. 

Ennek első elméletét - cikluselméletként, tehát a fentiek értelmében erősen amerikai 
vagy zárt gazdaságokra vonatkozóan - Nordhaus [1975] dolgozta ki. E szerint a válasz-
tási periódusok első felében növekszik, második felükben csökken a munkanélküliség. 
A szerző kilenc ország választási és munkanélküliségi idősorain ellenőrizte ezt, és három 
- az Egyesült Államok, az NSZK és Új-Zéland - esetében látta megerősítve. 

Tufte [1978] a választásokra készülő kormány reakciófüggvényét két fő törekvésben 
határozta meg: a reáljövedelmek növelésében és a munkanélküliség csökkentésében. Cik-
luselméleti fejtegetések helyett inkább a választási osztogatás módszereinek részletes le-
írására törekedett, figyelve olyan részletekre, hogy például az amerikai elnökválasztás 
előtti hetekben gyakran felemelik a társadalombiztosítási juttatásokat, a háborús veterá-
nok juttatásait stb. 

Nordhaus, Tufte és mások ökonometriai próbákat mellőző választási gazdaságpolitika-
elméletei és politikai-gazdasági cikluselméletei éles bírálatokra találtak - például McCallum 
[1978] empirikusan megalapozatlannak nyilvánította az ilyen elméleteket. 

Haynes-Stone [1989] lényegében Nordhaus nyomdokaiban haladva, az ökonometriai 
elemzés módszerében újított. A szerzőpáros úgy találta, hogy a politikai-gazdasági cik-
lusok (az Egyesült Államokban) - a választási periódusok álváltozókkal (dummykkal) 
való megkülönböztetése és a foglalkoztatottság stb. ez utóbbiakkal korreláló ugrásainak 
keresése helyett - jobban kimutathatók a tényleges GDP-növekedési, foglalkoztatottsági 
stb. adatok és az elnökválasztási periódusnak megfelelő négy év hosszúságú szinusz-
hullámok közötti korrelációszámítással. (Igen jó eredmények születtek: például a GNP 
hulláma a választás negyedévében tetőzik, a munkanélküliségé az ezt követő negyedév-
ben süllyed a minimális értékre.) Ez a Haynes-Stone-féle módszer azonban nem talált 
követőkre (és a fentiek alapján nyilvánvaló, hogy olyanoknak, akik - mint én - elsősor-
ban nem az amerikai politikai-gazdasági ciklusok, hanem más országok választási gaz-
daságpolitikái iránt érdeklődnek, aligha érdemes vele kísérletezniük). 

A tanulmány további része először az adatokkal, ökonometriai módszerekkel kapcso-
latos rövid megjegyzéseket tartalmazza, majd az amerikai választási gazdaságpolitikákra 
és részben a politikai-gazdasági ciklusokra vonatkozó elemzési eredményeket mutatja 
be. Ezt követően tárgyalja a választási gazdaságpolitikák hatásaival kapcsolatban a gaz-
daság nyitottságának következményeit, valamint a választási monetáris politika lehetősé-
geinek és a fiskális és kvázifiskális választási gazdaságpolitika megfigyelésének problé-
máit. Az Európai Unió „régi" tagállamaiban folytatott választási gazdaságpolitikák né-
hány sajátosságának - főképpen fiskális folyamatokban való észlelhetőségüknek - a be-
mutatása után Közép-Kelet-Európa tíz országával (az EU nyolc új tagállamára: Csehor-
szágra, Észtországra, Lengyelországra, Lettországra, Litvániára, Magyarországra, Szlo-
vákiára és Szlovéniára, valamint a két 2007. évi tagjelöltre, Bulgáriára és Romániára) 
kiterjedő rövid áttekintés megmutatja, hogy a választási gazdaságpolitikák látható fiská-
lis nyomai ebben a régióban gyengék, de ezek a politikák mégis erősen ingadoztatják a 
reálbérek és a folyó fizetési mérleg alakulását. Majd részletesebben áttekintjük a válasz-
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tási gazdaságpolitikák - főleg ami a folyó fizetési mérleget illető - gazdasági következ-
ményeit a közép-kelet-európai országokban. Elismerjük, hogy Bulgáriában és Lettor-
szágban szinte semmit sem találtunk abból, amit kerestünk. Hat közép-kelet-európai or-
szág adatai alapján - a folyó fizetési mérleg nemzetközi irodalomban általában elfogadott 
intertemporális megközelítésére alapozva - panelszintű becsléssel kimutatjuk, hogy Kö-
zép-Kelet-Európában a választási gazdaságpolitikáknak általában számottevő hatásuk van 
az országok folyó fizetési mérlegére. Tanulmányunkat következtetéseinkkel zárjuk. 

Statisztikai módszertani megjegyzések 

Az ábrák és az ökonometria becslések részben éves, részben negyedéves adatokon ala-
pulnak; az utóbbi esetben mindig szezonálisan kiigazított adatokon (anélkül, hogy erre 
bárhol külön utalnánk). Az adatok forrása a Nemzetközi Valutaalap International Finan-
cial Statistics adatbázisa (IMF IFS), valamint az érintett országok központi bankjai (az 
Egyesült Államok esetében a Federal Reserve Bank of St. Louis). 

Az ökonometriai becslésekben a gazdasági folyamatokkal való összefüggések kimuta-
tásához a választási időszakokat álváltozók (dummy) jelölik. A leggyakrabban (az Egye-
sült Államokat leszámítva kizárólagosan) alkalmazott álváltozó a választási és az azt 
megelőző negyedévet - a kampány időszakot - jelöli. 

Az ökonometriai becslések függő és/vagy független változói gyakran a kiinduló válto-
zók saját trendjüktől való eltérései. A trend itt minden esetben Hodrick-Prescott (HP) 
trendet jelent. 

Az ökonometriai becslések függő változói nyilvánvalóan függenek számos, itt figyel-
men kívül hagyott tényezőtől is. Következésképpen a lineáris regressziók mért korreláci-
ói sohasem igazán szorosak (/?2-ként mindig a kiigazított R2 szerepel). A maradéktagok 
autokorrelációja miatt a r-értékeket és a szignifikanciaszinteket Newey-West-féle stan-
dard hibák alapján számítottam ott, ahol ez indokolt volt. Az általában megszokott mó-
don három csillag jelöli az egyszázalékos szignifikanciaszintet, két csillag az ötszázalé-
kosat és egy csillag a tízszázalékosat. Minden becslésben szerepelt konstans tag, de ezt a 
táblázatokban nem tüntettük fel. 

Választási gazdaságpolitika és politikai-gazdasági ciklusok 
az Egyesült Államokban - számítási eredmények 

Az elnökválasztási periódusokhoz kapcsolódó választási gazdaságpolitika (költségvetési 
egyensúlyromlás) amerikai adatok alapján elég jól kimutatható, továbbá jól látható ennek 
hatása a háztartások fogyasztásának alakulására és a GDP és a munkanélküliség ingado-
zásaira is. (A „félidős" választásoknak semmiféle gazdaságpolitikai nyomát sem mutatta 
ki egyetlen kutatás sem, és erre én sem teszek kísérletet.) 

Az itt következő becslés szerint a szövetségi költségvetés deficitje átlagosan a GDP 
egy százalékpontjával magasabb az elnökválasztási periódusok második két évében, mint 
az első kettőben. 

Y = - 0 , 1 4 r * - 1,0 YEARS2*\ R2 = 0,51, ahol (US1) 
(-4,83) (-2,26) 

Y - függő változó: a szövetségi költségvetés többlete /hiánya a GDP százalékában, 
t - idő, 
YEARS2 dummy változó = 1 elnökválasztási és azokat megelőző években, 0 egyébként, 
a becslési periódus hossza 26 év 1979 és 2004 között, 
zárójelben a í-értékek szerepelnek. 
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A szövetségi költségvetés átlagos hiánya a megfigyelt időszakban a GDP 1,85 százalé-
ka; ehhez képest a választások közeledtének itt kiszámított együtthatója elég nagy és 
szignifikáns. A becslést meglehetősen kis mintára (26 év) alapoztam; érdemes negyed-
éves adatok és más módszer alapján is utánagondolni. Ehhez abból a - makrokonómiában 
közhelynek számító - tételből indulok ki, hogy a GDP kedvező alakulása kedvező hatás-
sal van a költségvetés egyensúlyára, és megfordítva, a GDP-növekedés akadozása a hi-
ány növekedésének irányában hat (mert ilyenkor lassabban csörgedeznek az adóbevéte-
lek, több munkanélküli-segélyt kell fizetni stb.). Ezért ha a negyedéves költségvetési 
egyenleg és a gazdasági növekedés negyedéves helyzete között regressziót számolunk, 
pozitív összefüggést kell kapnunk. A gazdasági növekedés negyedéves helyzetét persze 
többféle mutatóval is jellemezhetjük. Ha késleltetett hatásokat is figyelembe akarunk 
venni, akkor a mutató lehet az adott negyedév és egy vagy több korábbi negyedév GDP-
jének átlagos eltérése a HP-trendértéktől (azaz a trendeltérések mozgóátlaga). Öttagú 
mozgóátlagot alkalmazva, az 1. táblázat (US3) egyenlet sorában bemutatott statisztikákat 
kapjuk eredményül az 1980 második negyedévét követő 98 negyedévre. Igazán érdekes-
sé ez a számítás akkor válik, ha a 98 negyedév különböző alperiódusaira is megismétel-
jük. Azt látjuk, hogy az időszak egészében megfigyelhető összefüggés szinte alig érvé-
nyesül az elnökválasztási periódusok első 16 negyedévében (a becslésben a korrigált R2 

negatív előjelű), de annál határozottabban (több mint tízszer magasabb koefficienssel, 
erősebb szignifikanciával, szorosabb korrelációval) működik az elnökválasztási periódu-
sok második felében és utolsó négy negyedévében. Ez a különbség már nem a 
makroökonómiai tananyag része. Nyilvánvaló magyarázata az, hogy a választás közeled-
tével a költségvetési politika növekvő érzékenységgel reagál a gazdasági növekedés aka-
dozására (a választás előtti utolsó félévben már nem javulnak, hanem romlanak a muta-
tók, de itt a megfigyelések száma nagyon kicsi). Ez a magyarázat lényegében megfelel a 
már idézett Schneider-Frey [1988] tanulmány sorainak: „képviseleti demokráciákban a 
kormányok a választópolgárok többsége számára kedvező fiskális politikákat valósítanak 
meg, ha úgy érzik, hogy újjá választásuk veszélyben van", illetve az utóbbit annyiban 
gondolom tovább, amennyiben a kormányok újjáválasztásának fenyegetettségét a gazda-
sági növekedés akadozásában látom (nyilván csak részben helyesen, de más elágazások 
boncolgatása nem fér bele e tanulmány kereteibe). 

Tehát ha a választáshoz közeledve netán lanyhul a gazdasági növekedés, akkor fiskális 
lazítás gondoskodik az élénkítésről. Ebből annak kell következnie, hogy a választások 
idején - ha egyébként nem, akkor az élénkítés segítségével - kedvezően alakul a munka-
nélküliségi helyzet és a GDP növekedése. És valóban ez is bekövetkezik. Az (US7), 
(US8) (US9) becslések azt mutatják, hogy a már definiált kampányidőszakban és az azt 
követő két negyedévben (azaz a választást megelőző negyedévtől a választást követő 
második negyedévig) a munkanélküliség körülbelül fél százalékkal alacsonyabb, a GDP 
körülbelül egy százalékkal magasabb, mint egyébként. [A GDP szintjének mérésére két 
különböző mutatót alkalmazunk: a HP-trendtől való eltérést, illetve az amerikai kong-
resszusi költségvetési hivatal (Congressional Budget Office, CBO) által publikált potenci-
ális szinttől való eltérést. Az előbbivel a korreláció igen gyengének mutatkozik, de a 
becslés egyéb paraméterei azzal is jók.] (Az (US7)-(US11) egyenletek változóit lásd a 2. 
táblázatban.) 

Az (US7) egyenletben a függő változó a GDP-szint eltérése a CBO által közölt GDP 
potenciális szinttől, az utóbbi százalékában: 

Y = - 0 , 0 4 O I L " + 0,02 N O N F U E L + 0,021*** + 1,2 PRES*" + 1,2 L 2 . P R E S " , R2 = 0,40 (US7) 
(-9,08) (1,43) (5,40) (3,53) (2,8) 
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1. táblázat 
A szövetségi költségvetési politika (többlet vagy hiány a G D P százalékában) reagálása 

az adott és az eló'ző négy negyedév GDP-jének átlagos HP-trendeltérésére,+ 1980. második 
negyedév-2004. negyedik negyedév 

(Lineáris becslés eredményei az időszak egészére és különböző alperiődusaira; függő változó 
a hiány, magyarázó változó a trendeltérés) 

Egyenlet 
sorszáma 

Megfigyelt 
periódus 

Megfigyelt Magyarázó változó 
Egyenlet 
sorszáma 

Megfigyelt 
periódus negyedévek 

száma koefficiens t 
R2 

(US2) elnöki periódusok 
első fele 

48 0,30 0,35 - 0 , 0 2 

(US3) a megfigyelt időszak 
összes negyedéve 

98 2,14 4,46 0 ,16 

(US4) elnöki periódusok 
második fele 

50 3,15 5,70 0 ,50 

(US5) elnöki periódusok 
utolsó éve 

26 3,85 3,87 0,36 

(US6) elnöki periódusok 
utolsó két negyedéve 

13 3,45 2,06 0,21 

Technikai értelemben a magyarázó változó a GDP HP-trendtől való eltérésének öt negyedéves mozgóátlaga. 
+ A trendeltérést a trendérték százalékában mérve. 

2. táblázat 
Az (US7)-(US11) egyenletek változói 

A változó neve A változó meghatározása 

DEVCPI 
DEVGDNC 
DEVNOMINC 

NONFUEL 

OIL 
PRES 

t 
L 
F 

a fogyasztói árindex eltérése annak HP-trendértékétől az utóbbi százalékában 
a nominális G D P eltérése annak HP-trendértékétől az utóbbi százalékában 
a háztartások nominális jövedelmének eltérése annak HP-trendértékétől az 
utóbbi százalékában 
nem üzemanyag nyersanyagok átlagos nemzetközi piaci árindexe az IMF IFS 
szerint (2000 átlaga = 100) 
Brent-olajárindex (2000 átlaga = 100), Egyesült Királyság 
választási álváltozó (dummy) 1 az elnökválasztás negyedévében és az azt 
megelőző negyedévben, egyébként 0 
idő 
késleltetési operátor, L2. két negyedév késleltetést jelent 
előidejűségi (forward) operátor, F2. két negyedév előidejűséget jelent 

Az (US8) egyenletben a függő változó a GDP eltérése annak HP-trendértékétól, az 
utóbbi százalékában: 

Y = - 0 , 0 1 OIL + 0 ,01 NONFUEL+ 0,01 0,78PRES*" + 0,80L2.PRES***, R2 = 0 , 0 9 ( U S 8 ) 
(-1,83) (1,47) (2,24) (4,32) (2,8) 

Az (US9) egyenletben a függő változó a munkanélküliségi ráta: 

Y = - 0 , 0 2 O I L " - 0,02 NONFUEL - 0,04 í*** - 0,42PRES* - 0,52 L2.PRES**\ R2 = 0,63 (US9) 
(5,17) (-1,74) (-14,30) (-1,81) (-2,58) 
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Végül pedig az eddig mondottak logikus velejárójaként a háztartások reáljövedelme is 
az átlagosnál kedvezőbben alakul a választási időszakban (a háztartások nominális fo-
gyasztása gyorsul, a fogyasztói árak emelkedése pedig lelassul). 

Az (US 10) egyenletben a függő változó a háztartások nominális fogyasztásának eltéré-
se annak HP-trendértékétől az utóbbi százalékában: 

F = 0 , 5 1 DEVGDNC*** - 0 , 0 4 DEVCPI + 0 , 1 1 PRES* + 0 , 2 0 L 2 . P R E S " \ R2 = 0 , 6 2 ( U S 1 0 ) 
(17,20) (-0,85) (1,84) (2,99) 

Az (US11) egyenletben a függő változó a fogyasztói árindex eltérése annak HP-trend-
értékétől az utóbbi százalékában 

Y = 0,26DEVNOMINC*** + 0 , 0 3 O I L + 0 , 0 2 NONFUEL" - 0 , 6 4 F2.PRES"" - 0 , 5 3 PRES**, 
(7,28) (4,73) (4,12) (-3,91) (-2,33) 

R2 = 0,61 (US11) 

A becslési időszak 98 negyedév 1980 második negyedévétől 2004 harmadik negyed-
évéig, kivéve az (US11) egyenletet, amelyben két negyedévvel később kezdődik. A ne-
gyedéves adatokon alapuló fenti becslések (US2)-től (USll)-ig elég hosszú időszakot 
fognak át ahhoz, hogy lehetséges és érdemes legyen megvizsgálni koefficienseik stabili-
tását. A Chow-töréspontpróba nem jelez problémát a költségvetési egyenletek esetében 
(US2)-től (US6)-ig, sem pedig a nominális háztartási fogyasztás egyenletében (US10); 
ezek stabilak úgy, ahogy vannak. A másik négy becslés esetén (US79) és (US11) a 
számítási időszakot a közepén kettévágva (1980 második negyedévétől 1992 második 
negyedévéig, illetve 1992 harmadik negyedévétől 2004 harmadik negyedévéig), azt kap-
juk, hogy a koefficiensek nem stabilak a két alperiódus között. További számolással 
azonban felfedezhetünk egy egyszerű és mind a négy becslésre érvényes szabályt: a négy 
osztott késleltetéses becslés a két alperiódusra külön-külön vizsgálva nem lesz osztott 
késleltetéses. Az első alperiódusban (lényegében) csak a két negyedévvel késleltetett 
hatás érvényes az (US7)-től (US9)-ig becslések esetében, a második periódusban viszont 
csak az egyidejű hatás érvényesül mindhárom becslésnél. Az (US11) becslés is lényegé-
ben hasonlóan változik a két alperiódusra alkalmazva: az elsőben (lényegében) csak az 
egyidejű hatás, a másodikban csak előidejű (forward) hatás érvényesül. Tehát 1992-ig a 
választási kampányok időszakában, azután viszont a kampányokat megelőző két negyed-
évben (úgy is mondhatjuk, hogy az elnökválasztási évek első felében) marad el az ár-
emelkedés leginkább a trendtől. A gazdasági folyamatokban megfigyelhető késleltetések 
ilyen jellegű változásai természetesen nem teszik egyszerűbbé a folyamatok ökonometriai 
elemzését. (Az összefüggéseknek már e negyedszázadon belül is megfigyelhető ilyen 
változásai - nem pedig az adatok esetleges hiánya - magyarázzák azt, hogy nem próbá-
lunk visszamenni még régebbre az amerikai politikai ciklusok tanulmányozásában. Egy 
további mulasztás: nem ellenőrizzük azt, amit Schneider-Frey [1988] talált, hogy a vá-
lasztási gazdaságpolitika erősebb akkor, amikor a hivatalban lévő elnök újraválasztható. 
Ehhez kicsi lenne a vonatkozó megfigyelések száma.) 

Választási gazdaságpolitika és a nyitott gazdaság makroökonómiája 

Nordhaus [1975] már említett írásában kilenc vizsgált ország közül háromban - az Egye-
sült Államokon kívül Németországban és Új-Zélandon - vélt felfedezni politikai-gazda-
sági ciklusokat abban az értelemben, hogy a választási gazdaságpolitika ezekben rend-
szeresen képesnek bizonyult a foglalkoztatottság emelkedő és magas szintjét biztosítani a 
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választások időszakára. Bizonyítékait azonban a későbbi kutatók nem találták meggyő-
zőknek, és a cikkének megjelenése óta eltelt három évtizedben az e témában megjelent 
írások egybehangzóan állapították meg, hogy a választási gazdaságpolitikák - amennyi-
ben ilyenek vannak - az Egyesült Államokon kívül sehol sem válnak a foglalkoztatás és 
a gazdasági növekedés ciklikus ingadozásainak alapjaivá. A már alkalmazott terminoló-
giával ez úgy is mondható, hogy a választási gazdaságpolitikákból nem nőnek ki politi-
kai-gazdasági ciklusok, a magyarázat pedig egyszerűen az, hogy nyitott gazdaságban a 
multiplikátorhatás gyenge. 

Például Alesina-Cohen-Roubini [1992ű], [1992b] vizsgálta a választási gazdaságpoli-
tikákat 18 Egyesült Államokon kívüli OECD-tagországban, az 1960-1987 közötti idő-
szakban. Sem a munkanélküliség, sem a GDP-növekedés területén nem találtak a válasz-
tási periódusokhoz köthető ingadozásokat. Érdekes, hogy az infláció alakulásában vi-
szont találtak ilyen rendszeresen visszatérő, azaz ciklusoknak mondható ingadozásokat: 
az infláció általában a választások után volt a leggyorsabb. Kutatásuk tehát arra mutat, 
hogy a költségvetési deficit és a pénztömeg választások előtti növekedésének 
makroökonómiai következménye lényegében csak az infláció emelkedése volt. 

Az EU Gazdasági és Monetáris Uniójához (EMU) és - újabban ezzel összefüggésben -
a stabilitási és növekedési egyezmény problémáihoz kapcsolódó kutatások is foglalkoztak 
a választási gazdaságpolitikák kérdésével, mert itt éppen az egyezmény középpontjában 
álló fiskális deficit alakulásáról van szó. Von Hagen [2003] talált választásokhoz kötődő 
ingadozásokat a költségvetési deficitekben, megállapítva, hogy a túlzott deficit miatti 
eljárás (Excessive. Deficit Procedure, EDP) „és a stabilitási és növekedési egyezmény 
nem tartja vissza a kormányokat attól, hogy fiskális politikájukat választási céljaik szol-
gálatába állítsák". Buti-van den Noord [2003] más módszerek használatával hasonló 
eredményekre jutott. 

Az újabb keletű munkákban - így például von Hagen [2003] írásában - már fel sem 
merül az a kérdés, hogy az Európai Unió tagállamaiban (a „régi" 15-ben) a választások-
hoz kapcsolódó fiskális lazítások maguk után vonják-e a gazdasági növekedés és a foglal-
koztatottság ingadozásait. Ugyanis a közös valuta bevezetéséhez kapcsolódó közgazdasá-
gi viták és kutatások jelentős részben arról szóltak, hogy a kérdéses konjunktúraingado-
zások ezekben az országokban párhuzamosak-e egymással (mert ha nem, akkor nem 
alkothatnak együtt optimális valutaterületet), és a lényegében általánosan (és ma már úgy 
kell mondani: elég régen) elfogadott konklúzió az lett, hogy az ingadozások a legtöbb 
országban párhuzamosak (lásd például de Grauwe [1997]). Minthogy ugyanakkor a vá-
lasztási ciklusok különbözők, nyilvánvaló, hogy a konjunktúraingadozások nem kötőd-
hetnek az egyes országok választási ciklusaihoz. 

Az Európai Unió 2004. évi bővítésének közeledtével (és természetesen annak tudatá-
ban, hogy a tagjelölt országok mindannyian csatlakozni készültek előbb-utóbb az 
eurózónához is) a konjunktúraingadozások párhuzamosságának tisztázására irányuló 
kutatások ezekre az országokra is kiterjedtek, és általában azt állapították meg, hogy 
legalábbis a legfejlettebb jelölt országok konjunktúraciklusai fokozódó mértékben pár-
huzamossá válnak a „régi" EU-tagállamokéval (lásd például Frenkel-Nickel [2002], 
Süppel [2003]). Nézzük meg ebből a szempontból Magyarország és Lengyelország 
példáját! 

Magyarországon az elmúlt évtized GDP-növekedésének ingadozásaiból majdnem 60 
százalékot meg lehet magyarázni a német GDP-növekedés kilengéseivel, a beruházások 
ingadozásaival és egy, az 1998. évi orosz válság hatását kifejező álváltozóval [meg kell 
itt jegyezni, hogy a két, kifejezetten külföldi összefüggésre utaló magyarázó változó 
mellett valójában a harmadik változó, a (belföldi) beruházások alakulása is erősen függ a 
nemzetközi konjunktúrától]. 
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A (HU1) egyenletben a függő változó a (változatlan áras) GDP eltérése a HP-trendér-
tékétől az utóbbi százalékában: 

Y - 0 , 2 5 5 L 1 . F R G D E V G D V I * " + 0 , 1 1 DEVINV*** + 0 , 1 1 L l .DEVINV*** - 1 , 2 4 DMYRUSSIA***, 
(3,57) (8,63) v (4,17) (-6,10) 

K2 = 0,57 (HU1) 

ahol 
F R G D E V G D V I = a német G D P eltérése a HP-trendértékétől az utóbbi százalékában, 
DEVINV = a változatlan áras összberuházás eltérése a HP-trendértékétől az utóbbi százalé-
kában, 
DMYRUSSIA = az 1998 augusztusi orosz válság hatásátjelző álváltozó, =1 1999. I. és II. 
negyedévében, egyébként 0, 
L = késleltetési operátor, L l . egy negyedév késleltetést jelent, 
zárójelben a r-értékek szerepelnek. 
A becslési időszak 37 negyedév (1995. második negyedév-2004 második negyedév). 

Ami pedig Lengyelországot illeti, az 1. ábrán látható, hogy itt a gazdasági növekedés 
gyorsult, és a GDP szintje a trendérték felé került az 1997. évi választási kampány idején, 
viszont a következő, 2001. évis kampány idején lassulás volt a növekedésben, és a GDP 
szintje a trendérték alatt maradt. Tehát a GDP-alakulást nehéz lenne a választási időszakok-
hoz kötni. Ehelyett a GDP kedvező 1997. évi alakulását a jó nemzetközi konjunktúrával 
magyarázhatjuk (a világkereskedelem az 1996. évi 7,1 százalékos növekedés után további 
10,5 százalékkal növekedett), a 2001. évi lassulást pedig a világkereskedelem stagnálásá-
val (0,2 százalékos növekedésével). (A világkereskedelmi adatok forrása IMF [2005].) 

1. ábra 
Választási kampányidőszakok és GDP-növekedés Lengyelországban 

GDP GDP növekedési 
trendeltérés üteme 

Választási kampány 

GPD növekedési üteme 

GPD trendeltérés 

Összefoglalva: az nyilvánvaló, hogy a választási gazdaságpolitikák (amennyiben ilye-
nek vannak) kis országokban is befolyásolják a növekedési folyamatok alakulását; hatá-
sukat azonban a nemzetközi konjunktúra hatásai általában „túlharsogják". 
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A monetáris politika mint választási gazdaságpolitika - költségvetési és m á s 
adatproblémák 

A választási gazdaságpolitika kétféle irányban is túlterjedhet a fiskális politikán. 
Egyfelől kiterjedhet állami vagy éppen magántulajdonban lévő vállalatok vagyonának 
osztogatására, amennyiben például közlekedési tarifák, energiaárak (költségnövekedés 
által egyébként indokolt) emelését halasztják a választások utánra. Ezt kvázifiskális esz-
közök alkalmazásának mondhatjuk. 

Másfelől, választási gazdaságpolitika elvileg folytatható a monetáris politika eszköze-
ivel is. A monetáris politika lazítása rövid távon kedvezően hat a GDP-növekedésre, 
foglalkoztatásra; inflációs hatása később - megfelelő időzítés esetén csak a választás után 
- jelentkezik (lásd például Clark és szerzőtársai [1998]). A multiplikátorhatás nyitott 
gazdaságbeli gyengesége természetesen a monetáris politika élénkítő hatásának (belgaz-
dasági) tovagyűrűzését is korlátozza, de másfelől a monetáris élénkítés rendszerint a 
nemzeti valuta leértékelődését is maga után vonja, így az export növekedésének révén is 
ösztönzi a gazdaság növekedését; mindez nagyon vonzó a választás előtt álló kormányok 
számára. 

Azonban a kormányok nem mindig folytathatnak választási monetáris politikát. Nincs 
ilyen lehetőségük, ha 7. a központi bank független tőlük, és/vagy 2. a nemzeti valuta 
árfolyama nem lebeg, hanem azt valamely más valutához vagy valutakosárhoz rögzítik. 
A bennünket itt elsősorban érdeklő közép-kelet-európai országok többségében 1992-
1993-után a két feltétel közül legalább az egyik mindig fennállt. Észtország 1992-ben, 
Litvánia 1994-ben vezetett be úgynevezett valutatanácsi (currency board) rendszert, amely 
az árfolyam szigorú, nemigen megváltoztatható rögzítését jelenti. Bulgária valutatanácsa 
valamivel kevésbé régi (1997). Gyakorlatilag (az elnevezéstől eltekintve) 1994 óta Lett-
ország is ilyen rendszert tart fenn, Szlovénia pedig 1995-től a tolar német márka- illetve 
euró-reálárfolyamát tartotta szigorúan rögzítve az EU árfolyam-mechanizmusához (ERM-
2) történt 2004. évi csatlakozásáig. 

Ami Lengyelországot és Magyarországot illeti, a zloty és a forint árfolyama az 1990-
es évek első felében még oly módon volt „rögzített", hogy a kormányzati akarat függvé-
nyében könnyen lehetett leértékeléseket végrehajtani. 1995-től azonban a mindenkori 
politikai célok érvényesítésére alkalmas időnkénti leértékelések rendszerét felváltotta a 
diszkrecionális döntéseket erősen korlátozó csúszó leértékelés, és az árfolyamrendszer 
újbóli rugalmasabbá válása (1998-ban, illetve 2001-ben) már akkor következett be, ami-
kor e két ország központi bankjai a kormányoktól függetlenné váltak. 

A tíz közép-kelet-európai ország közül így végül is csak három olyan van, amelyek 
kormányainak az 1990-es évek végéig (amíg az Európai Unióhoz való csatlakozás folya-
mata nem kényszerítette ki központi bankjaik autonómiájának megteremtését) lehetőségük 
volt választási monetáris politikát folytatni, nevezetesen Románia, Csehország és Szlovákia 
(az utóbbi kettő csak 1996 után, mert addig rögzítve tartották valutáik árfolyamát). 

Az elmondottakból az következik, hogy a választási monetáris politikának a közép-
kelet-európai régióban az 1990-es évek közepe után legfeljebb nagyon csekély szerepe 
lehetett. így nem könnyű értelmezni Hallerberg-de Souza [2000] megállapítását, amely 
szerint e tíz ország közül azok, amelyekben az árfolyamrendszer rugalmas, a központi 
bank pedig a kormánytól függő volt, lazább monetáris politikát folytattak választási évek-
ben, mint egyébként. A mindkét kritériumnak megfelelő országok/évek száma csekély, 
tehát kevés a tér az összehasonlító elemzés számára. A továbbiakban a választási mone-
táris politika lehetőségeivel, szerepével nem foglalkozom. (Meg kell itt jegyezni, hogy 
az utóbbi években függetlenné vált jegybankok elvileg játszhattak volna az itt leírtakhoz 
képest fordított szerepet: adhattak volna - kamatemelések formájában - „ellengőzt" a 
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kormányok osztogató politikájával szemben. Ez elő is fordult Lengyelországban és Ma-
gyarországon, de ezekben az esetekben nem igazán választási osztogatásokról volt szó.) 

Ami a fiskális és kvázifiskális eszközökkel folytatott választási gazdaságpolitikát illeti, 
ennek tényeit a rendelkezésre álló adatok alapján nem könnyű feltárni. A kvázifiskális 
politikáról - olyan lépésekről, mint például az ár- és tarifaemelések elhalasztásáról, ame-
lyek költségeit állami vagy magántulajdonban lévő vállalatok vagyonának terhére fede-
zik - nincs nyilvántartás. Magukról a fiskális folyamatokról - főképpen a folyó költség-
vetések alakulásáról - vannak adatok, ezek megbízhatósága azonban erősen kétséges. 
Természetesen, a „kreatív államszámvitel" mindig és mindenütt jelen van, amikor és 
ahol állami pénzügyek vannak, de a közép-kelet-európai országokban a gazdasági átme-
net kezdetén ez a szokásosnál jóval erősebb volt. 

A kiinduló rendszer extrém sajátosságait - például a költségvetési hitelfelvétel részben 
bevételként történő elszámolását - gyorsan megszüntették ugyan, de sok más furcsaság 
évekig kevéssé változott. Például a költségvetésen kívüli állami pénzalapok működése 
nagyon kevéssé volt átlátható; az állam külföldi adósságai többnyire állami tulajdonú 
bankok adósságaiként voltak elkönyvelve, így az ezek után történt kamatfizetés nem 
jelent meg a költségvetés kiadásaként stb. Bonyolultabb anomália volt az állami vállala-
tok veszteségeinek állami bankok általi finanszírozása, amely a tényleges megtörténtéhez 
és makroökonómiai hatásaihoz képest gyakran csak évekkel későbbi túlköltekezés gya-
nánt jelent meg az állami költségvetés kiadásai között (vagy egyáltalán nem jelent meg 
ilyen formában, mert a költségvetési számlák megkerülésével adták hozzá az államadós-
sághoz). Itt tehát az államháztartási adatok olyan kozmetikázásáról és más, nem nyilván-
valóan szépítési célú hibáiról van szó, amelyek az átmenetnek legalábbis az első fél 
évtizedében jóval súlyosabb homályt teremtettek, mint a „régi" EU-tagállamokban is 
többé-kevésbé elfogadott számviteli praktikák, például a privatizációs bevételek folyó 
költségvetési bevételként való kezelése. E problémák alapján például Antal [2004] úgy 
véli, hogy a közép-kelet-európai államháztartási adatokat (köztük a deficitadatokat) kö-
rülbelül az 1990-es évek közepéig kevéssé szabad komolyan venni. 

Ezzel a nézettel nehéz nem egyetérteni, ám a következőkben mégsem nélkülözhetjük a 
költségvetési hiány adatait mint a választási gazdaságpolitika folytatásának - vagy nem-
folytatásának - jelzőit. A kompromisszumos megoldást abban próbáljuk megtalálni, hogy 

2. ábra 
A negyedéves költségvetési deficit alakulása a GDP százalékában Finnországban 

Költségvetési 
deficit/GDP, 

százalék 

I. negyedév I. negyedév I. negyedév I. negyedév I. negyedév I. negyedév 1. negyedév 
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elvetjük a választási gazdaságpolitika feltételezését, még ha vannak is más nyomai, de 
költségvetésiek nincsenek. Ugyancsak elvetjük a választási gazdaságpolitika feltételezé-
sét, ha annak csak költségvetési nyomai vannak, mások nincsenek. 

Azt is meg kell jegyezni, hogy az itt említett okok különösen súlyosan érintik a ne-
gyedéves költségvetési adatokat, amelyek így ökonometriai elemzésre majdnem mindig 
alkalmatlanok. Sovány vigasz, hogy az utóbbi nagyrészt a „régi" EU-tagállamokra is 
igaz. Főképpen igaz a Gazdasági és Monetáris Unió bevezetésének időszakán átívelő 
költségvetési adatsorokra, amelyek szezonális ingadozásai olyan mértékben megváltoz-
tak, hogy az elemzésük illuzórikussá vált. Példa erre a finn negyedéves költségvetési 
deficitek alakulását bemutató 2. ábra. Az adatokat, az amerikai népszámlálási hivatal, az 
US Census Bureau „Census X12" módszerével, szezonálisan kiigazítottam. Ezzel azon-
ban az 1996 utáni szezonális kilengéseket nem lehetett elsimítani. 

Választási gazdaságpolitika a kisebb „régi" EU-tagállamokban - a költségvetési és 
a folyó fizetési mérleg „ikerdeficitjei" 

A negyedévesekkel szemben, a „régi" EU-tagállamok éves költségvetési adatai használ-
hatók, és von Hagen [2003] tanulmányban a szerzőnek sikerült kimutatnia bennük a 
választási gazdaságpolitika jeleit. A deficitek mérési éve (a maastrichti 3 százalék teljesí-
tésének és így az eurózónához az induláskor való csatlakozás lehetőségének elbírálásá-
hoz) 1997 volt. Az ezt követő „fellélegzési" időszakban mérte von Hagen a deficitek 
alakulását, és azt találta, hogy 1998-200l-ben a 15 országban a (súlyozatlan) átlagos 
fiskális impulzus (egyensúlyromlás) a parlamenti választások előtti években a GDP 0,88 
százaléka, a többi évben 0,49 százaléka volt. Az adatok szórása elég csekély lévén, a t-
próba eredménye (t = 2,5) azt mutatja, hogy a különbség 1 százalékos szinten szignifikáns 
(azaz a két átlag különbözősége több mint 99 százalékos valószínűséggel nem véletlen). 

Mármost, a választási gazdaságpolitika ilyen módon feltárt fokozott fiskális impulzusa 
ezekben az (Egyesült Államokénál) kisebb gazdaságokban azért nem jár jelentős mértékű 
termelést és foglalkoztatást ösztönző hatással, mert a belföldi termelés iránti kereslet 
helyett nagyrészt az importkeresletet növeli. Ezért az ilyen választási fiskális impulzusok 
következtében a folyó fizetési mérleg romlására számítanánk. Hogy ez valóban bekövet-
kezik-e, azt ugyanúgy vizsgálhatjuk az átlagok különbözőségének ¿-próbájával, ahogyan 
ezt von Hagen a fiskális impulzus vizsgálatakor tette. 

Az eredmények, amelyeket kapunk, csak részben, gyengén igazolják várakozásunkat. 
A megfigyelési időszakot egy évvel (2002-vel) meghosszabbítjuk. A 15 „régi" EU-tagál-
lam közül a négy nagyot (Egyesült Királyság, Franciaország, Németország, Olaszor-
szág) - amelyekben eleve kevésbé számíthatunk a keresletnövekedés fizetésimérleg-ron-
tó hatására - kihagyjuk a számításból. A választási fiskális impulzus folyó fizetési mér-
legre való hatását a mérleg előző évhez képest megfigyelhető változásával mérjük, a 
választásokat megelőző évben (amikor von Hagen a fiskális impulzust mérte) és a válasz-
tás évében (számolva a hatás késleltetett érvényesülésének lehetőségével). A l i ország 
folyó fizetési mérlege a sem nem választási, sem nem választások előtti évek (súlyozat-
lan) átlagában 0,6 százalékkal javult. Ugyanilyen mértékű javulás figyelhető meg a vá-
lasztások előtti években. Ezzel szemben a választási években az átlagos javulás csak 0,1 
százalékos. Tehát a folyó fizetési mérlegre gyakorolt negatív hatás késleltetett (a közép-
kelet-európai országok többségénél is ezt fogjuk megfigyelni). Itt azonban a f-próba ered-
ménye gyenge. Annak valószínűsége, hogy az előbbi különbség több puszta véletlennél, 
csupán 70 százalék (t = 0,54), ami semmiféle elfogadott szignifikanciaszintnek sem fe-
lel meg. 
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A közép-kelet-európai választási gazdaságpolit ikák nyomainak rövid áttekintése 
az á l lami költségvetés, a reálbér-alakulás és a folyó fizetési mérleg hiányának 

alakulása területén 

Ha a 11 kis régi EU-tagállamra vonatkozó számításokat megismételjük a tíz közép-kelet-
európai ország 11 évet átfogó adataival, az eredmény - úgy mondhatjuk - fordított lesz. 
A költségvetési hiány ingadozásainak a választási periódusokhoz kapcsolódása igazán 
meggyőzően nem mutatható ki. Annál inkább a választási ciklusokhoz köthetők a folyó 
fizetési mérleg egyenlegének ingadozásai, továbbá egy másik érdekes terület, a reálbér-
alakulás ingadozásai. (Emlékezzünk vissza: az utóbbihoz hasonlót az Egyesült Államok 
esetében is megfigyeltünk!) A költségvetés hiánya (átlagosan) növekszik a választások 
előtti évben (ezt az 1999 előtti időszakban Hallerberg-de Souza [2000] is megfigyelte); 
más években csökken vagy (majdnem) stagnál, de ez a különbség nem szignifikáns. A 
fogyasztói árak növekedése (átlagosan) választások előtti és választási években körülbe-
lül négy százalékponttal elmarad a bérek emelkedésétől, más években viszont lényegé-
ben egyenlő az utóbbival. Ez a különbség 99 százalékot megközelítő valószínűséggel 
nem véletlen. Annak pedig ennél is nagyobb a valószínűsége, hogy a választási évek -
átlagosan a GDP 2,6 százalékának megfelelő - folyófizetésimérleg-romlása mögött a 
többi évre jellemzőnél valóban kedvezőtlenebb fizetésimérleg-alakulás áll (3. táblázat). 

Itt is, és az előzőkben is a választási gazdaságpolitika leginkább egyértelmű jelét a 
kisebb „régi" EU-tagországok esetében a költségvetési egyensúly romlásában, a közép-
kelet-európai országokban pedig a folyó fizetési mérleg romlásában találtuk. A különb-
séget részben a közép-kelet-európai országok államszámviteli rendszerének átlagosnál -
különösen a vizsgált időszak első éveiben - súlyosabb gyengéi magyarázzák, amelyekről 
az adatproblémákkal kapcsolatban már szót ejtettünk. Emellett az is valószínű, hogy 

3. ábra 
11 kis „régi" EU-tagállam és 10 közép-kelet-európai ország gazdasági nyitottsága, 1999-2003 

(áruimport a GDP százalékában) 
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ezekben az országokban - főleg a vizsgált időszak első éveiben - kiterjedtebben alkal-
mazták a választások idején az osztogatás kvázifiskális eszközeit, amire az állami tulaj-
don magas aránya és a kormányzati ármegállapítási és hasonló jogkörök alacsony szintű 
törvényi szabályozottsága adott jókora lehetőségeket. Az érem másik oldala pedig az, 
hogy a közép-kelet-európai országok átlagosan a 11 kis régi EU-tagországnál is jóval 
kisebbek, gazdasági nyitottságuk azokénál nagyobb mértékű (3. ábra). Ezért a választási 
osztogatásból fakadó keresletnövekedés ezekben az országokban még egyértelműbben 
vonja maga után az import növekedését (egyes területeken nyilván az export csökkenését 
is) és ezzel a folyó fizetési mérleg romlását. 

Jól megf igye lhető választási gazdaságpolit ikák 
nyolc közép-kelet-európai országban 

Magyarország 

Közép-Kelet-Európában a magyar gazdasági adatok szolgáltatják a választási gazdaság-
politikák folytatásának legmeggyőzőbb és legbőségesebb bizonyítékait. Ez részben az adatok 
viszonylagos bőségével és a statisztikai fogalmak és módszerek viszonylagos stabilitásával 
függ össze. Vannak azonban ennek a „hungarikumnak" kevésbé hízelgő okai is. 

Nevezetesen, Magyarországon minden negyedik év második negyedévében tartanak 
parlamenti és körülbelül félévvel később önkormányzati választásokat. Sehol másutt nincs 
ilyen szoros egymásutániság. A többi országban a helyi önkormányzati választásokhoz 
nem tudunk semmilyen makroökonómiai következményekkel járó osztogatást kötni, azaz 
csak a parlamenti választásokhoz kapcsolódóan találunk választási gazdaságpolitikát, és 
ezt már említett két negyedéves választási kampánnyal tudjuk formálisan modellezni. 
Ezzel szemben Magyarországon a sajátos időzítés folytán a választási kampány és oszto-
gatás duplázását figyelhetjük meg. A parlamenti választások győztesei a sikertől megré-
szegülve a „mindent bele" jelszó jegyében tovább fokozzák a választási osztogatást azért, 
hogy az önkormányzati választásokat is megnyerjék. Ezt a folyamatot kétszer két, azaz 

4. táblázat 
Magyarországra, Litvániára, Csehországra, Szlovákiára, Szlovéniára és Észtországra 

vonatkozó egyenletek változói 

A változó neve A változó meghatározása 

ACCUM GDP a bruttó beruházás és a készletfelhalmozás aránya a GDP-hez, folyó áron. 
DEVCPI a fogyasztói árindex eltérése a HP-trendértékétől, az utóbbi százalékában. 
DEVGDVI a reális GDP eltérése a HP-trendértékétől, az utóbbi százalékában. 
DEVNEER a hazai valuta (forint, szlovák korona stb.) nominál effektív árfolyamának (ahol 

a növekedés felértékelődést jelent) eltérése a HP-trendértékétől, az utóbbi 
százalékában. 

DEVWAGE az átlagos nominálbér eltérése a HP-trendértékétől, az utóbbi százalékában. 
DMYRUSSIA az 1998-as orosz válság hatását megtestesítő álváltozó (dummy), 1 1999 első két 

(Magyarország), harmadik és negyedik (Litvánia) negyedévében, egyébként 0. 
ELECT választási álváltozó (dummy), 1 a parlamenti és önkormányzati választások 

negyedéveiben és az ezeket megelőző negyedévekben, egyébként 0. 
F előidejűségi (forward) operátor, FI. két negyedév előidejűséget jelent. 
L késleltetési operátor, L2. két negyedév késleltetést jelent. 
t idő 
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négy negyedéves választási kampánnyal, teljes kampányévekkel tudjuk modellezni. Ter-
mészetesen, e hosszan tartó választási kampányok kiugró mértékű makroökonómiai kö-
vetkezményei adottak, függetlenül attól, hogy milyen módon modellezzük őket. [A (HU2)-
(HU4), az (LT1)-(LT2), a (CZ1) (SK1)-(SK2), az (SN1), az (EE1)-(EE2) egyenletek 
változóit lásd a 4. táblázatban.] 

A (HU2) egyenletben a függő változó a költségvetés egyenlege a GDP százalékában: 

Y = - 0 , 3 0 DEVNEER*** - 1 , 9 0 L l .ELECT*** - 2 , 7 3 L2.ELECT***, R2 = 0 , 4 0 ( H U 2 ) 
(-5,06) (-5,62) (-7,10 

A (HU3) egyenletben a függő változó a fogyasztói árindex eltérése a HP-trend értéké-
tói, az utóbbi százalékában: 

Y - - 0 , 3 2 DEVNEER*** + 1 ,03 DEVWAGE*" + 1 , 7 5 DMYRUSSIA*** - 2 , 9 7 L l .ELECT***, 
(-6,90) (-4,69) (-2,41) (-2,13) 

R2 = 0,54 (HU3) 

A (HU4) egyenletben a függő változó a folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP százalé-
kában: 

Y = - 0,11 r*** - 1,08 F2.DEVGDVI*** - 2,01 L2.ELECT**\ R2 = 0,57 (HU3) 
(-3,77) (-3,40) (-4,01) 

A becslési időszak (HU2) esetében 28 negyedév 1997 első és 2003 negyedik negyed-
éve között, (HU3) esetében 54 negyedév 1991 második és 2004. harmadik negyedéve 
között, a (HU4) esetében pedig 39 negyedév 1994 harmadik és 2004 negyedik negyedéve 
között. 

A becslések negyedéves adatokon alapulnak, és Magyarországon a választási kampá-
nyok egy-egy teljes éven át tartanak. így a becslésekből az adódik, hogy egy-egy válasz-
tási év választási gazdaságpolitikája az éves GDP körülbelül 4,5 százalékának megfelelő 
költségvetésihiány-növekedésbe kerül (ami most közel ezermilliárd forintot jelentene); a 
fogyasztói árak egy évig körülbelül három százalékkal alacsonyabbak, mint az egyébként 
azonos körülmények között, választási kampányidőszakon kívül lennének; és a folyó 
fizetési mérleg hiánya a GDP két százalékával nagyobb (ami most körülbelül 400 milli-
árd forintot jelentene). 

A folyó fizetési mérleg becslésekor megfigyelhetjük, hogy annak ugyancsak „rontó" 
tényezője a GDP trendeltérése. Több más ország esetében is hasonló eredményt fogunk 
találni, és ennek magyarázatára visszatérünk. 

Litvánia 

Az olyan választási kampányok, amelyekhez választási gazdaságpolitikák kapcsolódnak, 
Magyarország kivételével mindenütt két negyedévre korlátozódnak. Gazdasági következmé-
nyeik így másutt nemigen lehetnek olyan súlyosak, mint Magyarországon, de azért érdemes 
foglalkozni velük. Különösen áll ez Litvánia esetére, amely a magyarhoz eléggé hasonló. 

Az (LT1) egyenletben a függő változó a háztartások nominális fogyasztásának eltérése 
a HP-trendértékétől az utóbbi százalékában: 

Y = 0,83 DEVGDVI*** + 0,53 DEVCPI*** + 4,34 DMYRUSSIA*** + 3,11L2. ELECT***, 
(11,47) (12,32) (10,65) (5,62) 

R2 = 0,59 (LT1) 
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Az (LT2) egyenletben a függő változó a folyó fizetési mérleg egyenlegei GDP száza-
lékában: 

Y = 0 , 0 1 í " * - 0 , 8 1 DEVGDVI*** - 6 , 6 4 DMYRUSSIA*** - 1 , 9 8 L I . E L E C T \ = 0 , 5 3 ( L T 2 ) 
(3,34) (-5,58) (^,02) (-2,15) 

A becslési időszak 39 negyedév 1995 első negyedévétől 2004 harmadik negyedévéig 
(a változók neveit lásd a 4. táblázatban). 

A választási kampány időszakának nominális többletfogyasztási koefficiense Litvániá-
ban körülbelül ugyanakkora, mint Magyarországon a kampányidőszak fogyasztói ár-
emelkedést csökkentő hatása. A fizetésimérleg-rontó hatás is szinte pontosan ugyanakko-
ra a két országban. De ne feledkezzünk meg a különbségről: ezek a hatások nálunk négy, 
Litvániában csak két negyedévig tartanak! 

Ami az állami költségvetés hiányát illeti, erről a megfigyelési időszak túlnyomó részé-
re nincsenek negyedéves adatok. Éves adatokat az időszak különböző részeire közöl az 
IMF IFS és az Eurostat. A 4. ábrán látható, hogy a kétféle adatsor eltérése minimális. 
A hiány mindig növekedett a választási év előtt - valamelyest még 2003-ban is, pedig 
Litvánia akkor már arra készült, hogy a következő év júniusában csatlakozik az EU 
árfolyam-mechanizmusához (ERM-2-höz). 

4. ábra 
Költségvetési deficit a G D P százalékában és parlamenti választási évek Litvániában 

Százalék 
2 "I 

- 8 H ' ' ' ' 1 ' ' ' ' 1 ' T- T T 1 

1990 1995 2000 2005 

Választási év 

E Költségvetési deficit, Eurostat 

— — Költségvetési deficit, IMF 

(Az olvasó meglepőnek találhatja azt, hogy az orosz válság hatására, ráadásul majd-
nem egy évvel annak kitörése után, fogyasztási boom indult Litvániában [(LT1) becslés], 
amelynek hatása a fizetési mérlegben is erősen megmutatkozott [(LT2) becslés]. A külö-
nös jelenség magyarázata az, hogy a két ország bankrendszere közötti pénzügyi kapcso-
latok ténye és az orosz bankrendszer egyre nyíltabbá váló válsága 1999 nyarára idézett 
elő egy bizonyos fokú (nem végzetesen súlyos) bizalmi válságot a litvániai bankokkal 
szemben. A bankokból kivont betéteket csak korlátozottan volt lehetséges, illetve célsze-
rű készpénzként őrizni, illetve külföldi bankokba vinni (más pénzügyi befektetési lehető-
ségek pedig lényegében nem voltak, a fogyasztási boom nagyrészt nyilván előrehozott 
fogyasztói beruházások boomja volt). 
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Csehország 

A csehországi folyamatok elemezésekor bonyodalmat jelent az 1998. évi előrehozott 
választás. Ezt olyan gazdasági és politikai zavarok körülményei között tartották, amelye-
ket legalább részben az 1996-os „normál" választás előtti választási gazdaságpolitika 
okozott. Az irodalom már említett normáit követve, a következőkben 1998-at nem kezel-
jük választási évként. 

A fizetési mérleg egyenlege a magyar és litván esetben megfigyelthez hasonló késlel-
tetéssel és közel hasonló mértékben reagál a választási kampány időszakokra. 

A (CZ1) egyenletben a függő változó a folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP százalé-
kában: 

Y = - 0 , 1 2 r * - 0 ,18 DEVGDVI- 0 , 4 2 ACCUM GDP*** - 1,54 L2.ELECT***, R2 = 0 , 4 5 ( C Z 1 ) 
(-4,37) (-0,79) (-3,23) (-3,45) 

A becslési időszak 43 negyedév 1994 első negyedéve és 2004 harmadik negyedéve 
között (a változók neveit lásd a 4. táblázatban). 

Az 1990-es évekre nincsenek igazán használható cseh költségvetési adatok (évesek 
sem). A rendelkezésre álló adatok szerint a választások előtti években romlott a költség-
vetés egyensúlya, ez a romlás azonban 1994 és 2003 között (egyetlen év kivételével) 
folyamatos volt. Hogy ténylegesen milyen folyamatok játszódtak le, annak megítélésé-
ben az 5. ábrából indulhatunk ki. Azt látjuk, hogy az 1996-os választási évben és előtte 
a reálbérek igen gyorsan nőttek. A nemzetközi pénzügyi intézmények akkor még nem 
igazán, de később megértették, hogy ezt a bonanzát az állami tulajdonú bankok finanszí-
rozták olyan vállalatok százai számára, amelyek ténylegesen veszteségesek voltak, és a 
bankok mérlegeinek rendbetétele néhány év múlva horribilis összegekkel növelte az ál-
lamadósságot (vö. EBRD [2000]). 2001-2002-ben, ismét a választások előtt, újra fel-
gyorsult a reálbér-növekedés (az üzleti szektorban ez már nem kvázifiskális feszültségek 
felhalmozásával történt, de a költségvetési szféra béremelkedése és a szociális kiadások 
növelése rontotta a költségvetés helyzetét, vö. EBRD [2002]). Tehát a választáshoz kap-
csolódó folyó fizetésimérleg-romlásnak 1996-ban és 2002-ben is megvoltak a fiskális-
kvázifiskális politikabeli (osztogatási) alapjai. 

5. ábra 
A reá lbé rek alakulása és választási évek C s e h o r s z á g b a n 

(e lőző év = 100) 

Százalék 

Választási év 
Reálbér, előző év = 100 
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Szlovákia 

Szlovák költségvetési adatok csak 1996-tól állnak rendelkezésre, és azt mutatják, hogy a 
deficit az 1998-as és a 2002-es választási év előtt is növekedett. A reálbérek választások-
hoz kapcsolódó emelkedését mutatja a következő becslés. 

Az (SK1) egyenletben a függő változó a bér-és árszínvonal hányadosának (2000 = 100) 
eltérése a HP-trendértékétől: 

Y = 1 , 4 9 DEVGDVI*** + 0 , 0 4 DEVNEER + 1 , 8 2 ELECT***, R2 = 0 , 4 4 ( S K 1 ) 
(6,24) (0,50) (3,46) 

A becslési időszak 47 negyedév 1993 első negyedévétől és 2004 harmadik negyedéve 
között (a változók neveit lásd a 4. táblázatban). 

A folyó fizetési mérleg alakulásának becslése arra mutat, hogy Szlovákiában - Magyar-
országtól és Csehországtól eltérően, Litvániához hasonlóan - nem a választás után, ha-
nem előtte nő meg a hiány. 

Az (SK2) egyenletben a függő változó a folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP száza-
lékában: 

Y = -0 ,041 +1,21 F 2 . D E V G D V T * - 1,09 ACCUM G D P " - 1,28 F 2 . E L E C T \ 
(-1,08) (5,54) (-14,43) (-1,66) 

R2 = 0,85 (SK2) 

A becslési időszak 45 negyedév 1993 első negyedévétől 2004 első negyedévéig (a 
változók neveit lásd a 4. táblázatban). 

Szlovénia 

Szlovéniában a költségvetési hiány az 1996-os választást követő évben, a 2000-es válasz-
tás évében és a 2004-es választást megelőző évben is megemelkedett (6. ábra). 

6. ábra 

V á l a s z t á s i é v e k és az á l l a m i k ö l t s é g v e t é s e g y e n l e g é n e k a l a k u l á s a S z l o v é n i á b a n 

Költségvetés 
egyenlege, 

GDP = 100 

Választási év 

Költségvetés egyenlege, GDP = 100 
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A fizetési mérleg egyenlegét így a választási álváltozó késleltetésével is, egyidejűségé-
vel is, előidejűségével is lehet becsülni. A legjobb eredmény az (SN1) szerint adódik. 

Az (SN1) egyenletben a függő változó a folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP száza-
lékában: 

Y = 0,11 r +0 ,2IFI .DEVGDVI-0 ,79 ACCUM_GDP"* - 1,63 LI.ELECT", R2 = 0,85 ( S N 1 ) 
(2,91) (1,69) (-8,14) (-2,09) 

A becslési időszak 22 negyedév 1999 első negyedévétől 2004 második negyedévéig (a 
változók neveit lásd a 4. táblázatban). 

Észtország 

Észtországban a költségvetés egyenlege romlott az 1995-ös és 1999-es választási években, 
és mindkét esetben a következő évben is megsínylette a választási költekezést (7. ábra). 

7. ábra 
Választási évek és a költségvetés egyenlege a GDP százalékában Észtországban 

Választási év 

• Költségvetés egyenlege, Eurostat 

Költségvetés egyenlege, IMF 

Ez a költekezési szokás a 7. ábra szerint változni látszik 2003-ban, amikor a költség-
vetési pozíció a választás évében nem romlott, hanem javult. Az utóbbi kép azonban 
félrevezető. A Nemzetközi Valutaalap és az Európai Újjáépítési és Fejlesztési Bank szak-
értői, akiket ebben az időszakban aggasztott Észtország folyó fizetési mérlegének nagy 
és növekvő deficitje, rámutattak arra, hogy a kormány által hozott és a központi költség-
vetés egyenlegében tükröződő korlátozásokat jelentős mértékben túlkompenzálta a helyi 
hatóságok túlköltekezése (EBRD [2003]). Elemzésünk szempontjából természetesen ez is 
választási gazdaságpolitikának tekintendő (tudniillik: választási gazdaságpolitika az a 
kormányzati viselkedés, amely választási időszakban tartózkodik a helyi hatóságok túl-
költekezésének megnyirbálásától). 

A választási gazdaságpolitika ciklusai természetesen tükröződnek a háztartások fo-
gyasztásának és a folyó fizetési mérleg egyenlegének alakulásában. 

Az (EE1) egyenletben a függő változó a háztartások nominális fogyasztása és a fo-
gyasztói árszínvonal hányadosának (2000 = 100) eltérése a HP-trendértékétől: 
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Y = 0 , 9 7 DEVGDVI + 1 , 8 9 F I . ELECT**, R2 = 0 , 5 4 ( E E 1 ) 
(20,18) (4,55) 

Az (EE2) egyenletben a függő változó & folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP száza-
lékában: 

Y = - 0 , 1 2 t + 0 , 0 6 F I .DEVGDVI - 0 , 6 0 F I ,ACCUM_GDP*** - 1 , 4 7 L 1 .ELECT, 
(-1,97) (0,12) (-2,69) (-1,26) 

R1 = 0,38 (EE1) 

A becslési időszak 46 negyedév 1993 első negyedévétől 2004 második negyedévéig (a 
változók neveit lásd a 4. táblázatban). 

Románia 

Románia nem publikálja költségvetési egyenlegének negyedéves adatait, és megfigyelési 
időszakunk nagyobb részére negyedéves GDP-adatokat sem; folyó fizetési mérleg adata-
inak szezonalitása változó, ami az ökonometriai elemzés szempontjából komoly gondot 
jelent. Elemzésünk éves adatokra korlátozódik, amelyekből az ökonometriai elemzéshez 
túl kevés van. A 8. ábra mutatja, hogy a reálbérek növekedése (a 2000. év kivételével) 
miden választás előtti és választási évben felgyorsult. 

8. ábra 
V á l a s z t á s i é v e k é s a r e á l b é r e k é v e s n ö v e k e d é s i ü t e m e i R o m á n i á b a n 

Nominálbérek/ 
árak 

éves indexe 

Választási év 

Nominálbérek/árak éves indexe 

A 9. ábrán pedig azt figyelhetjük meg, hogy mind a három választási év (lokális) 
mélypont a költségvetési deficit görbéjén (és a görbének nincs is más mélypontja). Emel-
lett a folyó fizetési mérleg hiánya minden választási és választás előtti évben növekszik. 
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9. ábra 
Választási évek és a költségvetési és folyó fizetési mérleg hiánya Romániában 

Választási év 

A költségvetés egyenlege a GDP százalékában 

A folyó fizetési mérleg hiánya a GDP százalékában 

Lengyelország 

Lengyelország negyedéves adatsorai (főleg a fizetésimérleg-adatok) olyan hiányosak, 
hogy ökonometriai elemzést témánkban nem tesznek lehetővé. Éves adatok alapján jól 
látható, hogy az 1997. és 2001. évi választásokra a kormányok jelentős költségvetési 
költekezéssel készültek (10. ábra). (Meg kell jegyeznünk, hogy a költségvetés hiányát 
Lengyelországban korlátozza az alkotmány.) A 10. ábrán az is megfigyelhető, hogy az 
1993-as és 1997-es választási években (de már 1992-ben, illetve 1996-ban is) nőtt a folyó 
fizetési mérleg hiánya. A 200l-es választási évben viszont (és előtte, 2000-ben is) ennek 
az ellenkezőjét: a fizetési mérleg javulását tapasztaljuk. 

10. ábra 
Választási évek és a költségvetés, valamint a folyó fizetési mérleg egyenlegének alakulása 

Lengyelországban 

2 -i 

8 -| 1 • 1 * 1——• •— ' • 1—-——• •——i— 
1990 1995 2000 2005 

Választási év 

A költségvetés egyenlege a GDP százalékában 

A folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP százalékában 
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A különös jelenséget annak figyelembevételével értheti meg az Olvasó, hogy a folyó 
fizetési mérleg 1995 utáni rohamos romlása nagyrészt az intenzív beruházási tevékeny-
ségnek - ezen belül a növekvő közvetlen külföldi beruházásoknak - volt tulajdonítható. 
Ez két olyan epizód egyike a közép-kelet-európai gazdaság általunk áttekintett időszaká-
ban, amelyek esetében a beruházások alakulásának kiemelkedő szerepe volt a folyó fize-
tési mérleg alakulásában (a másik hasonló epizóddal alább Bulgáriában találkozunk). 
2001-2002-ben a nemzetközi konjunktúra romlásával ez az intenzív lengyelországi beru-
házási tevékenység erősen visszaesett, ami a 77. ábrán látható. A korábbi választások 
időszakaiban a GDP fogyasztási hányadának növekedését nem kísérte a beruházási há-
nyad csökkenése (mint már láttuk, azokban az esetekben a fogyasztás megnövekedéséhez 
a folyó fizetési mérleg romlása teremtett forrást). Ezzel szemben 2001-ben és 2002-ben 
a beruházások erőteljes visszaesése szolgált fedezetül a választási gazdaságpolitika fo-
gyasztásnövelő hatásához. Ez magyarázza azt, hogy ekkor a folyó fizetési mérleg, a 
megszokottól eltérő módon, nem romlott, sőt még javulhatott is. 

11. ábra 
A fogyasztás és a beruházások növekményének súlya a GDP növekedésében Lengyelországban 

Fogyasztás Beruházás 

Választási év Fogyasztás Beruházás 

Fogyasztás = a háztartási fogyasztás éves növekménye zkotyban/a GDP növekménye zlotyban, százalék. 
Beruházás = a beruházások éves növekménye zfotyban/a GDP növekménye zfotyban, százalék. 

Bulgária és Lettország - két ország a választási gazdaságpolitikák 
különösebb jelei nélkül 

Az eddig tárgyalt nyolc ország tapasztalatain edződött olvasó a 12. ábrára pillantva 
kezdetben olyat lát, amit megszokott: Bulgáriában 1993-ban jelentősen romlott a költség-
vetés egyensúlya, és ezt az 1994-es választási évben a folyó fizetési mérleg súlyos rom-
lása követte. A folytatás azonban merőben szokatlan. 

A gazdasági káosz - amely nagyrészt az 1993-1994-es választási gazdaságpolitika 
eredménye volt - 1997-ben kikényszerített egy előrehozott választást (amely az ábrán 
nincs jelölve), és kikényszerített egy radikális gazdasági-pénzügyi reformot is: a valutatamács 
(currency board) bevezetését, azaz a nemzeti valuta árfolyamának szigorú rögzítését. Ezt 
követően ez utóbbinak a fegyelmező hatása látszik érvényesülni: az állami költségvetés 
minden évben (minimális) többlettel zárt. 1998 után - jórészt éppen a 200l-es és 2005-ös 
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12. ábra 
Választási évek és a költségvetési és folyó fízetésimérleg-egyenleg alakulása Bulgáriában 

Választási év 

Költségvetési egyenleg a GDP százalékában 

A folyó fizetési mérleg egyenlege a GDP százalékában 

választási évek előtt - jelentősen romlott a folyó fizetési mérleg. Ezt a romlást azonban 
tévedés lenne választási osztogatás hatásának tulajdonítani. Ebben az időben Bulgáriában 
gyorsan növekedtek a beruházások (a bruttó beruházás/GDP arány 1997 és 2003 között 
11-ről közel 20 százalékra emelkedett), és a korábban elhanyagolható mértékű közvetlen 
külföldi beruházás évi 0,5-1 milliárd euró közötti szintre nőtt. A külföldi beruházások 
viszonylag jelentős része volt új beruházás (nem akvizíció), növelve a folyó fizetési 
mérleg deficitjét. 

Végül, ami Lettországot illeti, a 13. ábrán megfigyelhetjük, hogy a reálbérnek a reál 
GDP-hez mért és a nominális fogyasztás nominális GDP-hez mért növekedése felgyor-
sult az 1995. évi választás idején és bizonyos fokig a 2002. évi választás idején is (de 
még inkább a következő, 2003. évben). Ezeknek a - választási gazdaságpolitika jeleinek 

13. ábra 
Az éves fogyasztás növekedésének aránya az éves GDP-növekedéshez és az éves reálbér-

növekedés aránya a reál G D P növekedéséhez Lettországban 

Választási év Fogyasztás Reálbér/GDP 

Fogyasztás = a fogyasztás éves növekedése/a GDP éves növekedése, folyó árakon 
Reálbér/GDP = a reálbér éves indexe/a GDP növekedésének indexe 
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látszó - folyamatoknak azonban semmiféle nyomát sem találtuk sem a költségvetés, sem 
a folyó fizetési mérleg egyenlegének ingadozásaiban. Ökonometriai elemzésre, amely 
feloldhatná ezt az ellentmondást, sem a rendelkezésre álló adatok mennyisége, sem azok 
minősége nem ad megfelelő alapot. 

A választási gazdaságpolitika fizetésimérleg-rontó hatásának panelbecslése, 
a fizetési mérleg intertemporális megközelítésére építve 

Az eddigiekben egyes országok szintjén sikerült tetten érnünk a választási gazdaságpoli-
tika folyó fizetési mérlegre gyakorolt negatív hatását. Ilyen hatást Lettország kivételével 
minden közép-kelet-európai országban találtunk (és Bulgária majdnem kivételével, mert 
abban az országban az 1990-es évek közepe óta nem figyelhetünk meg választási gazda-
ságpolitikát). A tíz közép-kelet-európai ország közül hatban negyedéves adatokon alapu-
ló ökonometriai becsléssel is kimutattuk a választási gazdaságpolitika fizetésimérleg-ron-
tó hatását. Ezt a hat ország esetében egyetlen becsléssel is megtehetjük. A közös becslő-
függvény (lásd később az 5. táblázatban) használata egyrészt megmutatja, hogy széles 
körben érvényes szabályról van szó, másrészt a becslőfüggvény több pontra való illesz-
tése a függvény formáját is szigorúbban teszteli. 

A folyó fizetési mérleg egyenlegének a választási gazdaságpolitika hatásától való füg-
gése mellett vannak más fontos meghatározói is. A mérleg alakulásának ma általánosan 
elfogadott elmélete az úgynevezett intertemporális megközelítés. Ennek az elméletnek a 
tulajdonképpeni alapja a fogyasztás időbeli „simításának" (consumption smoothing) el-
mélete (Milton Friedman permanensjövedelem-hipotézise). Az utóbbi szerint a jövede-
lem ideiglenes növekedése a megtakarítások növekedését, ideiglenes csökkenése a meg-
takarítások csökkenését vonja maga után. Márpedig (egyébként azonos körülmények között) 
a megtakarítások növekedése javítja, csökkenésük rontja a folyó fizetési mérleget. A 
fogyasztás „simítására" alapozott intertemporális fizetésimérleg-elmélet első úttörő mun-
káját Sachs írta (Sachs [ 198ÍJ), továbbfejlesztésében fontos szerepet játszott például 
Obstfeld-Rogoff [1995], Glick-Rogoff [1995]. 

Az intertemporális megközelítés élesen megkülönbözteti egymástól azoknak a ténye-
zőknek a tartós és ideiglenes változásait, amelyek a fizetési mérlegre hatnak; a kétféle 
változás fizetésmérleg-hatásai különbözhetnek - és bennünket itt csak az ideiglenes vál-
tozások (ingadozások) hatásai érdekelnek. Az intertemporális megközelítés elemeit al-
kalmazzák olyan munkákban is, amelyek az ingadozások mellett a folyó fizetési mérleg 
egyenlegének hosszabb időszakbeli átlagát, az utóbbit meghatározó tényezőket is vizs-
gálják (lásd például Bussiére és szerzőtársai [2004]). Bennünket itt a hosszabb időszak 
átlagértékei nem érdekelnek. 

Az intertemporális megközelítés egy egyszerű modelljét alkalmazzuk itt az 1991. első 
negyedévével kezdődő időszakra, a „régi" EU kilenc tagállamára (a 15-ből adathiányok 
folytán kizárva Belgiumot, Finnországot, Görögországot, Írországot és Luxemburgot, 
Portugáliát pedig azért, mert folyó fizetés mérlegének magas átlagos hiánya alapján „ki-
lóg" a nyugat-európai sorból, és inkább Közép-Kelet-Európába illeszkedik). Ugyanezt a 
modellt alkalmazzuk arra a hat közép-kelet-európai országra is (Magyarországra, Litvá-
niára, Csehországra, Szlovákiára, Szlovéniára és Észtországra), amelyek esetében a fo-
lyó fizetési mérleg negyedéves alakulását a fentiekben (egyenként) meg tudtuk becsülni. 
A „régi" EU és a közép-kelet-európai országok csoportját külön kezeljük, mert a folyó 
fizetési mérleg egyenlegének átlagos szintje a két csoportban jelentősen különbözik. (A 
nyugati országok átlagos egyenlege a megfigyelt időszakban a GDP -0,6 százaléka, a 
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közép-kelet-európai országoké a GDP -5,6 százaléka. Ez a különbség megfelel annak az 
általános tendenciának, amit az országok gazdagsága és folyó fizetési mérlegük egyenle-
ge közötti pozitív összefüggés mutat (Bussiére és szerzőtársai [2004]). A folyó fizetési 
mérleget a GDP növekedésével, a GDP felhalmozási hányadával és a reál effektív valu-
taárfolyammal becsüljük.2 Az egyszerű korrelációs elemzés eredményeit az 5. táblázat 
tartalmazza. 

5. táblázat 
A folyó fizetési mérleget befolyásoló fő tényezők hatása, negyedéves adatok alapján páronkénti 

korrelációval vizsgálva 
(korreláció a GDP százalékában mért folyó fizetésimérleg-egyenleggel) 

Megnevezés Mutató G D P Felhalmozás Reálárfolyam 

Kilenc „régi" EU-tagállam+ R2 0,21*** -0 ,35*** - 0 , 0 2 
N 485 489 489 

Hat közép-kelet-európai ország + + R2 - 0 , 2 3 - 0 41*** - 0 , 0 3 
N 237 249 249 

+ Ausztria, Dánia, Franciaország, Hollandia, Nagy-Britannia, NSZK, Olaszország, Spanyolország, Svéd-
ország. 

+ + Csehország, Észtország, Litvánia, Magyarország, Szlovákia, Szlovénia. 
GDP = a GDP volumene változatlan áron, a 2000. évi átlagérték százalékában. 
Felhalmozás = bruttó beruházás + készletnövekedés a GDP százalékában, folyó árakon. 
Reálárfolyam = a nemzeti valuta reál effektív árfolyama (a növekedés felérékelődést jelent). 
N = a számításban használt adatok (adatpárok) száma. 
Három csillag 1 százalékos szinten szignifikáns; két csillag 10 százalékos szinten szignifikáns. 

A páronként korrelációszámítás mindkét országcsoport esetében megfelelően tükrözi 
azt, hogy a valuta felértékelődése és a felhalmozási kiadások növekedése rontja a folyó 
fizetési mérleget. Azonban a közép-kelet-európai országok csoportjában a GDP és folyó 
fizetési mérleg alakulása között mutatkozó negatív összefüggés félrevezető, a páronkénti 
korrelációszámítás bonyolult összefüggések tanulmányozása esetén gyakran előforduló 
hibás jelzése. A fogyasztás simításából kiinduló elmélet alapvető (lásd például Glick-
Rogoff[\995]), számos empirikus munkával (lásd például Calderón és szerzőtársai [1999]) 
igazolt tétele ugyanis az, hogy a GDP ideiglenesen magas színvonalával növekszenek a 
megtakarítások, és így a folyó fizetési mérleg egyenlege javul. 

Az összefüggések megfelelő megvilágítására a többváltozós függvénnyel való becslés 
ad módot. 

Azonban ezeknek a paneladatoknak többváltozós függvénnyel való elemzése több ok-
ból is bonyolultabb feladat, mint a fenti, egy-egy országot érintő becslések elkészítése. 
Egyrészt, a maradéktagok autokorrelációjának kezelésére itt nem áll rendelkezésre egy-
szerű módszer (Newey-West-féle standard hibák számítása), ezért olyan becslési eljárást 
kell találnunk, amely ezt a problémát kiküszöböli. Másrészt, azzal, hogy a magyarázó 
változók körét az említett becslésekhez képest bővítettük egy továbbival (a reál effektív 

2 A reál effektív árfolyamra vonatkozó adatokat a az IMF IFS termékegységre jutó reálbérköltség (real 
unit labour costs RULC) alapon közli, és az itt használt adatok túlnyomórészt onnan származnak. Észtor-
szágra, Litvániára és Szlovéniára azonban az IFS nem közöl ilyen adatokat. Ezekre az országokra a rendel-
kezésre álló árfolyam- és inflációs adatok alapján becsültem reálárfolyam-adatokat. Észtország és Litvánia 
esetében a (nominális) árfolyam (valutatanács által) rögzített, így a reálárfolyam becslése egyszerűen a 
GDP-deflátoron alapul. Szlovénia esetében a becslés a GDP-deflátor mellett a (nominális) árfolyam-alaku-
lást (tolar/márka, illetve tolar/euró) is figyelembe veszi. 
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valutaárfolyammal), indokolttá válik a szimultaneitás feltételezése a változók között - a 
magyarázó változók exogenitását szükséges ellenőrizni. 

E problémák kezelésére az általánosított momentumok módszerének (GMM) egy, 
Arellano-Bond [1991] által kialakított változatát alkalmazzuk, amely a szimultaneitási 
problémát egyrészt instrumentális változók alkalmazásával, másrészt azzal kezeli, hogy 
lehetővé teszi a magyarázó változók közül egynek vagy többnek endogén változóként 
való kezelését. A becslés dinamikus, a függő változó - a mi esetünkben a folyó fizetési 
mérleg - változásának becslésére irányul, és a magyarázó változók változásának (diffe-
renciáinak) értékein alapul. Instrumentális változókként a függő változó és az endogén 
magyarázó változó késleltetett értékeit használjuk. Az eredményeket a 6. táblázat tartal-
mazza. 

A 6. táblázatban a közép-kelet-európai országok esetében a választási kampányok 
folyó fizetési mérlegre gyakorolt hatásának becslését is tartalmazza, éspedig két válto-
zatban. Az első, ezt is tartalmazó változat (B) egy negyedév késleltetéssel méri a vá-
lasztási kampány hatását. A második, „csúsztatott" változat (C) viszont a kampány 
hatásának időhorizontját (technikai értelemben magának a kampánynak az időbeli el-
mozdításával) hozzáigazítja ahhoz, amit az egyes országok esetében külön-külön már 
megfigyeltünk. (Szlovákia esetében két negyedéves előidejű, Magyarország és Cseh-
ország esetében két negyedévvel késleltetett, a másik három országnál egy negyedév-
vel késleltetett hatás). 

A választási kampányok fizetési mérlegre gyakorolt negatív hatása az első változat 
szerint is jelentős (a negyedéves GDP 0,6 százaléka), a második, „csúsztatott" változat 
szerint pedig 1 százalék (és ez utóbbi esetben különösen erős szignifikancia adódik). 
Persze a kampányok hatásának országonkénti becsléseiben ennél is magasabb értékek 
adódtak: Magyarországra és Litvániára 2, a többi országra 1,3-1,6 százalék. Az utóbbi 
értékek alapján a választási kampányok éves szintű fizetési mérlegre való hatását a 7. 
táblázatban számszerűsítettük. A táblázat szerint a választási kampányok folyó fizetési 
mérlegre gyakorolt rontó hatása Magyarországon a legnagyobb mértékű (túlnyomórészt 
a kampányok hosszú időtartama miatt), de mindegyik országban jelentős. 

7. táblázat 
A választási kampányok folyó fizetési mérlegre gyakorolt hatásának éves szintű becslése, 

a negyedéves becslések alapján 

Országok 

A negyedéves 
folyó fizetési 

mérleg 
szórása 

A negyedéves 
választási 
kampány 

hatása 

Választási 
kampányok 
időtartama 

Egy választási 
kampány 

teljes 
hatása 

Államadósság 
2003 végén Országok 

a negyedéves GDP százalékában 

Választási 
kampányok 
időtartama 

az éves G D P százalékában 

Magyarország 2,5 - 2 , 0 4 negyedév -2 ,0 59,1 
Litvánia 2,9 - 2 , 0 2 negyedév -1 ,0 21,4 
Csehország 2,3 - 1 , 5 2 negyedév -0 ,7 37,8 
Szlovákia 5,3 - 1 , 3 2 negyedév -0 ,6 42,6 
Szlovénia 2,4 - 1 , 6 2 negyedév -0 ,8 29,4 
Észtország 4,9 - 1 , 5 2 negyedév -0 ,7 5,3 
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Következtetések 

Választási gazdaságpolitika folytatható monetáris eszközökkel, valamint fiskális és 
kvázifiskális eszközökkel; a közép-kelet-európai országok mai körülményei között csak 
a fiskális és kvázifiskális eszközök használatára van lehetőség. 

Az államszámviteli rendszer ezekben az országokban még a közelmúltban is nagyon 
tökéletlen volt; a költségvetési hiány vagy az államadósság kimutatott alakulása kevéssé 
tükrözte a valóságos folyamatokat, ezeken belül a választási gazdaságpolitika osztogató 
hatását is. A „régi" EU-tagországokban jól kimutathatók a választási kampányok fiskális 
következményei; a közép-kelet-európai országokban ez általában az eddigi adatok alap-
ján csak korlátozottan lehetséges. 

Ugyanakkor ezen országok gazdaságai kicsik és nyitottak; a fiskális és kvázifiskális 
választási osztogatások ilyen gazdaságokban óhatatlanul importnövekedéshez, bizonyos 
területeken exportcsökkenéshez, összességében a kereskedelmi és így a folyó fizetési 
mérleg romlásához vezetnek. És az utóbbi folyamatok megfigyelését nem akadályozza az 
államszámviteli rendszer „kreativitása" (vagy más módon rossz minősége). Elemzésünk 
így az országok többségét illetően ki tudta mutatni, hogy a választási kampányok valóban 
rendszeresen előidézik a folyó fizetési mérleg romlását. Ha azonban a fiskális teher nem 
látható a fizetésimérleg-romlások mögött, attól még ott rejtőzködik valahol; arról nincs 
szó, hogy sikerült volna feltalálni valamifajta ingyenebédet. 

Az EU-csatlakozással az államszávitel közép-kelet-európai kreativitása fokozatosan 
kevésbé szélsőségessé vált, mert a kormányok kénytelenek voltak elfogadni az EU szám-
viteli normáit. Ezzel a folyó fizetési mérleg egyenlegeinek a választásokhoz kapcsolódó 
ingadozásokat jelző szerepe veszít jelentőségéből. Ezt a szerepet is átveszik a fiskális 
deficit nyílt ingadozásai, amelyek egyébként természetesen a választási gazdaságpoliti-
kák által okozott fő kárt is megtestesítik. 

Mégis, a folyó fizetési mérleg egyenlegeinek ingadozásai egy másik okból fontosak 
maradnak. Nevezetesen, a folyó mérleg hiányát mindig a tőkemérleg többlete ellentétele-
zi, és ha a folyó mérleg hiánya mögött fiskális lazítás áll, akkor az ellentétel a nettó 
külföldi adósságállomány növekedését vagy csökkenésének elmaradását jelzi. Mindez 
azt jelenti, hogy a kormányok választási gazdaságpolitikái növelik az országok állami és 
külföldi adósságát. 

A kormányok ilyen külföldi hitelfelvételi lehetőségeit növelte minden olyan lépés, 
amely az elmúlt másfél évtizedben közelebb vitte a közép-kelet-európai országokat az 
európai integrációhoz. Közelgő csatlakozásuk az eurózónához tovább fogja javítani -
éspedig bizonyára minden korábbi hasonló lépésnél erősebben - e kormányok külföldi 
hitelfelvételi lehetőségeit. Ilyen lehetőségek nyújtása e kormányok számára felveti az 
Európai Unió felelősségét. Ezeknek az országoknak a felvétele az eurózónába egy ke-
mény és szigorúan betartatott stabilitási egyezmény nélkül súlyos hiba lehet. 

A kérdéses hiba elkerülését illetően túlzott optimizmusra nincs ok. Több-kevesebb 
fiskális mozgástérre minden országnak szüksége van, mert a fiskális deficitnek növeked-
nie kell, ha jön a dekonjunktúra. E tekintetben a kisebb országoknak kisebb mozgástérre 
van szükségük, mint a nagyobbaknak. A dekonjunktúra nagyjából ugyanannyi többletki-
adást igényel munkanélküli-segélyre stb.-re a nagyobb és kisebb országokban is. Fontos 
különbség azonban, hogy a kisebb országokban túl nyilvánvalóan haszontalan dolog a 
konjunktúra költségvetési kiadások növelésével való élénkítése. Az utóbbira mozgáste-
ret hagyni tehát csak a nagyobb országoknak áll érdekében; ilyenekből pedig az EU-
ban kevés van. E nagyobb országok kormányainak mégsem kell attól tartaniuk, hogy a 
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kisebbek kormányai ebben az ügyben leszavazzák őket. A kisebbeknek ugyanis keve-
sebb gazdasági indokuk van, de - mint e cikkből is kitűnik - kormányaiknak nincs 
kevesebb politikai okuk arra, hogy minél nagyobb fiskális mozgásteret biztosítsanak 
maguknak 
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Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. december (991-1009. o.) 

R I M L E R J U D I T 

Számítógép-használat és kreativitás 

A kreativitás és a számítógép-használat közötti összefüggéseket mélyinterjúkkal pró-
báljuk feltárni. Különböző foglalkozású alanyokat kérdeztük arról, hogyan és miért 
használnak munkájukban számítógépet, miként tanulták meg a számítógép haszná-
latát, hogyan változtatta meg munkájukat ennek az új technikának az alkalmazása, 
illetve általában mi a véleményük a számítógépek térnyeréséről. Az interjúk elemzé-
séből arra a következtetésre jutottunk, hogy azok, akik kreatívabb munkát végeznek, 
az új technika adta lehetőségekkel is jobban élnek, de a számítógép-használat mód-
ját nemcsak a munkában rejlő alkotási lehetőségek, de magának a foglalkozásnak a 
jellege is befolyásolja. Példa erre a művészek és műszakiak közötti különbség. Az 
előbbiek lehetnek hagyományosan is a legkreatívabbak, azonban munkájuk jellege 
miatt kevésbé van szükségük a számítógépre, mint a nem annyira alkotásigényes 
műszakiaknak, akik számára létkérdés a legújabb technika alkalmazása.* 
Journal of Economic Literature (JEL) kód: J31. 

A számítástechnika alkalmazása az elmúlt években elsősorban a személyi számítógépek 
elterjedésének köszönhetően drasztikusan megnövekedett. Már 1993-ban a közigazgatási 
intézmények 95 százaléka rendelkezett számítógéppel, amelyeket akkor az alkalmazottak 
64 százaléka használt (KSH [2004]). Az üzleti életben szintén magas, illetve növekvő a 
számítógépeket használók aránya. A tíz főnél többet foglalkozató vállalatok 82,8 száza-
léka használt számítógépet 1992-ben. 2003-ban 85,6 százalék ugyanez a szám. Közel 
630 ezer számítógép működött az üzleti szférában 2003-ban. Ez majdnem 10 százalékkal 
több, mint az előző évben (KSH [2005]). A számítástechnikai ágazat teljesítményének 
növekedését pedig érzékelteti, hogy a számítástechnikai tevékenységet végző vállalatok 
száma 1998 és 2001 között megduplázódott. Ugyanebben az időszakban az egy vállalko-
zásra jutó árbevétel 22 százalékkal, az egy főre jutó 17 százalékkal nőtt (KSH [2002]). 

A számítógépesítés gyors és nagy léptékű elterjedése felélénkítette azt a vitát a közgaz-
dászok között, amely arról szól, hogy vajon a legfejlettebb technikát alkalmazók - és 
ezen belül is azon munkahelyen dolgozók, akik számítógépet használnak, vagy számító-
gép által vezérelt eszközöket kezelnek - képzettebbek, felkészültebbek, nagyobb munka-
tapasztalattal rendelkeznek, az angol kifejezéssel élve: more skilled, mint azon társaik, 
akik a hagyományos módon és gépeken dolgoznak.1 Egyesek szerint a válasz: igen, mert 
ezeknek az eszközöknek a kezelése bonyolultabb, nagyobb áttekintést igényel, rugalma-
sabb szemléletet kíván, s ezek a tulajdonságok a képzettebbek sajátjai. Mások úgy vélik, 

* A cikk alapjául szolgáló kutatást az OTKA (T046268) támogatta. 
1 „By skill we mean higher levels of education, ability, or job training. " Goldin-Katz [1998] 694. o. 

Rimler Judit az MTA KTI tudományos tanácsadója. 
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hogy nem, sőt a magas szintű technológia alkalmazása egyenesen káros a szakmai tudás-
ra és gyakorlatra, mert a legtöbb feladatot átveszi, a munkát végtelenül leegyszerűsíti, s 
így feleslegessé teszi a szakmai tudást (deskill). Mindkét nézet hívei empirikus vizsgála-
tokkal próbálják igazukat bizonyítani.2 

Korábban kifejtettem, hogy a munkában tanúsított ügyesség és a kreativitás annak 
ellenére rokon fogalmak,3 hogy az előbbi kevésbé pontosan definiált, mint a kreativitás, 
tartalmáról csak a magyarra nehezen lefordítható unskilled, semiskilled, skilled megneve-
zések árulnak el egy keveset. A kreativitás ezzel szemben jól definiálható az idevágó 
kutatások alapján, még akkor is, ha nincs teljes egyetértés az egyes szerzők között. 
Kifejtettem, hogy az általam vizsgált jelenségek szempontjából az a meghatározás a leg-
megfelelőbb, amely a kreativitást olyan hétköznapi jelenségnek véli, ami minden emberi 
cselekedetben megnyilvánulhat, természetesen különböző fokokon és mértékben. Amabile 
[1990] definíciója ilyennek tekinthető. Szerinte a kreativitásnak három alkotóeleme van: 
1. az adott területre jellemző szakmai tudás, 2. az alkotói tehetség és 3. az elkötelezettség 
a választott feladat mellett.4 

A vizsgálat módszeréről 

A kreativitás és a számítógép-használat közötti összefüggéseket - az eddig említett vizs-
gálatok nagy részére jellemző statisztikai adatokon alapuló megközelítés helyett - ebben 
a kutatásban a szociológiai módszerével próbáljuk feltárni. Mélyinterjúkat készítettünk 
különböző foglalkozású alanyokkal arról, hogyan és miért használnak munkájukban szá-
mítógépet, hogyan tanulták meg a számítógép használatát, hogyan változtatta meg mun-
kájukat ennek az új technikának az alkalmazása, illetve mi a véleményük általában a 
számítógépek térnyeréséről. 

Megközelítésünk előnye a statisztikai adatokon alapuló vizsgálatokkal szemben az, 
hogy az így megkérdezett személyek kreativitásáról sokkal többet tudhatunk meg, mint-
ha csak a végzettségüket vennénk figyelembe, és részletesebben tájékozódhatunk a vég-
zett munkáról magáról, mintha csak a foglalkozást tekintenénk.5 

A vizsgálatban szellemi foglalkozásúak szerepelnek. Mivel a minta nem reprezentatív, 
nem tudhatjuk, hogy mintánkban a kreatívak túlképviseltek vagy sem. Korlátozott körül-
ményeink között arra törekedtünk, hogy minél többféle foglalkozású személyt kérdez-
zünk meg. A kiválasztás szempontja volt továbbá az, hogy az illető már azelőtt is dolgoz-
zon, mielőtt a számítógép-használatot elkezdte. Ez azért fontos, hogy arról is beszámol-

2 A tanulmányokról és azok eredményeiről összefoglalót találnak a 2003. decemberi Közgazdasági Szem-
le cikkemben. Ugyanott megtalálhatók a számítógép-használat és a munkaerő minősége közötti összefüggé-
sekről szóló tanulmányok, amelyek közül néhányat az itteni Hivatkozások között is felsorolunk. 

3 Lásd erről részletesen Rimler [1999]. 
4 A szakmában való jártasság speciális esetekben igényli a megfelelő felfogásbeli (kognitív), valamint 

érzékelési és motoros ügyességek eredendő meglétét is - például jó hallás a zenében, színlátás a festészetben 
vagy különleges felfogásbeli és képzeleti képesség sokféle tudományos és művészi tevékenységben. Emellett 
legalább ilyen fontos a formális vagy nem formális oktatás lévén elnyert tudás, a működési terület mélyreha-
tó és alapos ismerete, valamint a munka során szerzett tapasztalatok, illetve a gyakorlati tudás. A második 
komponens az általános alkotói tehetség. Ennek főbb jellemzői a megfelelő kognitív stílus, a heurisztikus 
tudás, az újhoz való speciális viszony. Az alkotói tehetséghez bizonyos személyiségjellemzők is hozzátartoz-
nak, mint például a jó vitatkozási kézség, az ötletgazdagság, a kíváncsiság stb. A harmadik komponens a 
feladatra orientáltság. Ez egyfelől magában foglalja a munkához való viszonyt, amire többek között a bele-
élés és a koncentrálás jellemző. 

5 Általában nem szükségszerű, de esetünkben meglévő hátrány ezzel szemben, hogy következtetéseink 
mögött nem áll reprezentatív minta. Sem anyagi, sem időbeli feltételeink nem engedték meg egy ilyen minta 
alkalmazását. 
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hasson, hogyan változtatta meg munkáját az új technika alkalmazása. A másik válogatási 
szempont az volt, hogy számítógép-ismereteit ne a formális iskolai képzés során szerez-
ze, s így megtudjuk, miért vágott bele e technika megtanulásába. E két utóbbi feltételből 
következik, hogy interjúalanyaink többsége olyan középkorú munkavállaló, aki akarva-
akaratlan pályamódosító abban az értelemben, hogy egy, a megszokottól eltérő, új mun-
kamódszert alkalmaz. 

A felvétel során 33 interjú készült. Ezeket foglalkozási csoportokba soroltuk. A cso-
portok és a hozzájuk tartozók foglalkozása a következő: 1. művészek (népzenész, kórus-
vezető,6 reklámgrafikus); 2. oktatók és kutatók1 (egyetemi oktató-türkológus, egyetemi 
oktató-közgazdász, főiskolai oktató-szociális munkás, könyvtáros, történelemtanár, ze-
netanár, nyelvtanár-fordító, geofizikus-földrengés kutató, környezetvédelmi szakmérnök, 
gépészmérnök, tervező, szociológus); 3. szociális és egészségügyi foglalkozásúak (szak-
orvos, gyermekorvos, szociális osztályvezető, anyaotthon-vezető, evangélikus lelkész); 
4. újságíró, szerkesztő (újságíró, korrektor-szerkesztő); 5. mérnökök, technikusok, prog-
ramozók (mérnök-közgazdász, villamos-műszeripari technikus, számítástechnikus, prog-
ramozó-szervező ); 6. gazdasági és jogi foglalkozásúak (közgazdász-bankellenőr, köny-
velő, könyvelő-adótanácsadó, közgazdász-statisztikus, kereskedő, ügyvéd); 7. titkárok 
és asszisztensek (titkár-parlamenti szakértő, kutatóintézeti titkárnő, szociális asszisztens, 
értékesítési asszisztens). 

A csoportokat a szerint igyekeztünk sorba rakni, hogy azok elvileg milyen lehetősé-
get nyújtanak az önálló alkotó munkára. Természetesen a csoportokon belül nagy kü-
lönbségek lehetnek a konkrét munkakörülmények és a beosztás szerint. Ezért nehéz a 
csoportsorrend kialakítása, különösen a középtájon. Míg az első két-három és az utol-
só csoport helye alig vitatható, a 4-6. csoport rangsorbeli helye a csoporton belüliek 
helyzetétől is függ. 

Az interjúkban elmondottakból egyfelől a kreativitásra, másfelől a számítógép haszná-
latának módjára próbálunk következtetni, majd kísérletet teszünk arra, hogy e két jellem-
zőt egymással összefüggésbe hozzuk. Kapcsolatot keresünk a kreativitás és a szakmai 
tudás, a munkajellege és a munkához való viszony, valamint az alkotói tehetség kétféle 
kritikai megnyilvánulása - az oktatás és a gyakorlat megítélése, valamint a problémaér-
zékenység - között. 

A m e g k é r d e z e t t e k f ő b b j e l l e m z ő i 

A szakmai tudás 

Az interjúalanyok szakmai tudását az iskolai végzettséggel, a szakmai gyakorlat hosszá-
val, a munkában elért eredményekkel jellemezzük. 

Az első csoportba tartozó két művészeti foglalkozású alanyunknál a szakma elsajátítása kevésbé 
szorosan kapcsolódik a formális oktatáshoz. A reklámgrafikus nyomdaipari szakközépiskolát vég-
zett, de tevékenységének szintje tartalmilag is, és az új technika, a számítástechnika alkalmazása 
miatt is meghaladja a végzettségét. Szakmai elismertségét jelzi , hogy sokáig dolgozott nagy rek-
lámcégnél vezető állásban, majd amikor úgy érezte, hogy önállóan is tud boldogulni, kilépett, 
azóta sok megrendeléssel ellátott, jól menő egyéni vállalkozása van. A népzenésznek bányamérnö-
ki végzettsége van. Később ugyan végzett ének-zene tanári szakot, de ennek nincs sok köze a 
tevékenységéhez. Zenész családban nőtt fel , zenét kisgyerek korától tanul. Zenekarvezetőként 

6 A kórusvezető egyben zenetanár is, és így két különböző kategóriába is megjelenik. 
7 Az oktatók és kutatók azért kerültek egy csoportba, mert sok esetben aki oktat, az kutat is. 
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bejárta a fél világot. A zenélés mellett népzenei, néptánc- és népviseletgyűjtést folytat. Jelenleg 
egy audiovizuális osztály vezetője, ahol a népzenei anyag számítógépes feldolgozása történik. Az 
első csoportba sorolt harmadik interjúalany a Liszt Ferenc Zeneművészeti Főiskola karvezető sza-
kán végzett. Tanítás mellett kórusokat szervez és vezet. Négy kórusa van (7. az iskolai, 2. a 
templomi, amelyet a templomba járó iskolásokból szervezett, 3. egy kamarakórus, amely a régi, 
visszajáró tanítványokból áll, és végül 4. egy felnőtt énekegyüttes). Az iskolai kórust kivéve a 
többit folyamatos pályázatokból működteti. A felnőtt kórus egy magyarországi nemzetközi kórus-
versenyen és egy olaszországi igen rangos kórusversenyen második helyezést ért el. 

A második csoportba oktatók és kutatók vannak. Mindkét egyetemi oktató, a türkológus és a 
közgazdász, azt az egyetemet végezte, ahol tanít. Mindkettőnek kandidátusi fokozata van, és mö-
göttük hosszú évek oktatói és kutatói munkája. Belföldön is és külföldön is elismert szakemberek, 
amit a gyakori kutatási felkérések, nemzetközi konferenciákon előadások tartása igazol. A szociá-
lis munkás területen működő főiskolai oktató két főiskolai, majd egyetemi diplomát szerzett. Részt 
vett külföldi továbbképzésen is. Több éve tanít, a szociális munka korelnöke, a tantárgy felelőse. 
Több különböző szakmai szervezetnek a tagja. Ezek a szervezetek véleményeznek a szociális 
munkával kapcsolatos rendeleteket, törvénymódosítási javaslatokat, nemzetközi konferenciákat 
szerveznek. Főiskolán tanított még az egyetemet végzett nyelvtanár is, aki amellett fordítói, tol-
mács és kontrollszerkesztői munkát végzett több mint 30 éven át. A csoporthoz tartozó további két 
interjúalany általános iskolában tanít. A könyvtáros történelem szakos tanárnak két diplomája van, 
egy főiskolai és egy egyetemi, valamint több mint két évtizedes könyvtárosi és tanítási gyakorlata. 
A zenetanár főiskolát végzett és 14 éve tanít egy zenei általános iskolában. A második csoportba 
tartoznak még a kutatók és tervezők is, akik közül mindenkinek legalább egy egyetemi diplomája 
van. A környezetvédelmi szakmérnök az ELTE fizikus szakán és a műegyetem környezetvédelmi 
szakán szerzett diplomát. Több mint harminc éve dolgozik szakértőként, osztályvezetői beosztás-
ban. Szakmai elismertségét mutatja számtalan belföldi és külföldi szakértői felkérés, konferenciá-
kon való részvétel, előadástartás. Másik kutatónk geofizikus, egyetemet végzett, harminc éve aka-
démiai kutatóintézetben dolgozik, jelenleg főmunkatárs. Számos kutatást végzett a földrengéskoc-
kázat területén. Több nemzetközi szervezet munkájában vesz részt. A gépészmérnök tervező mű-
szaki egyetemet végzett közlekedés mérnöki karon, majd mérnök-tanári diplomát is szerzett, és 28 
éve tervez járműveket, járművek részegységeit. A következő interjúalany szociológus. Egyetemet 
végzett. Több kutatóintézetben dolgozott, az államigazgatásban is végzett munkát. Szervezett és 
vezet egy közalapítványi kutatócsoportot. 

A harmadik csoportba szociális és egészségügyi foglalkozásúak tartoznak: két orvos, egy szak-
orvos és egy gyermekorvos. A szakonm egy kórházban dolgozik, jár konferenciákra, szakmai 
továbbképzésre és időnként szakcikkeket ír. A gyermekorvos kétszer - gyermek- és csecsemő-
gyógyászati, majd iskolaorvosi és ifjúságvédelemi - szakvizsgázott. Rendszeresen jár továbbkép-
zésre. Az egyetem után először kórházban dolgozott gyermekosztályon, majd gyermek-háziorvosi 
körzete lett. Volt szakfelügyelő főorvos. Rendszeresen készít kollégákkal együtt tudományos pub-
likációkat. A szociális munkás osztályvezető-helyettesnek két főiskolai diplomája van, az egyik az 
óvónőképző főiskolától, a másik a pedagógiai főiskolától. Ezenkívül részt vett többféle óvónői 
továbbképzésen, családpedagógiai tanácsadói tanfolyamot végzett, letette a köztisztviselői vizsgát. 
Anyaotthon-vezető interjúalanyunk érettségi után elvégzett egy számítógép-kezelői programot. Az 
interjú időpontjában ötödéves filozófia szakos hallgató az Eötvös Loránd Tudományegyetemen. 
Pályája kezdetén könyv és egyéb kiadványok szerkesztői munkáját végzi. Később egy országgyű-
lési képviselő titkárnője lesz. Jelenleg egy alapítványi anyaotthon vezetője, amelynek fő célja 
azoknak a terhes nőknek a segítése, akik valamilyen okból magukra hagyva nem tudnák megszülni 
gyermeküket. A harmadik csoportba sorolható még az evangélikus lelkész, aki először a Testneve-
lési Főiskolán edzőképzőt végezett öttusaszakon. Először mint élsportoló sportinstruktorként dol-
gozott, majd öttusa- és lovaglásedző volt. Közben elvégezte az Evangélikus Teológiai Akadémiát. 
A lelkészi pályát nyolc éve gyakorolja. 

A negyedik csoportba egy újságíró és egy szerkesztő-korrektor tartozik. Az újságíró a bölcsész-
karon végzett magyar-orosz szakon. Először fordítóként, majd könyvtárosként dolgozott. Har-
minc éve újságíró, korábban olvasószerkesztő volt folyóiratnál. Később főszerkesztő-helyettes 
egy másik irodalmi folyóiratnál. 1978-tól egy napilap kulturális rovatvezető-helyettese. A szer-
kesztő-korrektor iskolai végzettsége középiskola, illetve be nem fejezett műszaki főiskola. Később 
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többféle továbbképzésben vett részt. A legfontosabbak: postatiszti tanfolyam, könyvelői tanfo-
lyam, majd szerkesztőségi titkári, kiadói ismeretek. Szakmájában harminc éve dolgozik többféle 
munkahelyen. Jelenleg korrektor, kézirat-előkészítő, szerkesztő egy családi bt.-ben. 

Az ötödik a műszaki foglalkozásúak csoportja. Az egyik interjúalany mérnök-közgazdász. Me-
zőgazdasági gépészmérnök szakon végzett a műszaki egyetemen. Posztgraduális képzésen pedig 
gazdasági mérnöki képesítést szerzett. Diplomázás után a műszaki egyetemen dolgozott kutató-
ként, majd egy tervezőirodában. Tíz éve egyéni vállalkozó. Több mint harminc éve van a pályán. 
A villamosműszer-ipari technikus a Kandó Kálmán Híradás- és Műszeripari Technikumban érett-
ségizett, majd egy híradástechnikai szövetkezetbe került, ahol a kezdetektől fogva fejlesztéssel 
foglalkoztak. Számos híres műszaki találmány kifejlesztésében vett részt közel 35 éves pályafutása 
alatt. A számítástechnikus interjúalanyunk eredeti szakmája mechanikai műszerész. Ezt szakmun-
kásiskolában szerezte, később estin elvégezte a gimnáziumot. Huszonhét éve dolgozik egy kutató-
intézetben, először mint nyomdász, évek óta mint számítástechnikai szakértő. A programozó-
szervező végzettsége gimnáziumi érettségi. Az érettségi után több programozói tanfolyamot vég-
zett, járt értékpapír- és brókertanfolyamra. Több munkahelye volt, ahol programozással, eseten-
ként adatrögzítéssel foglalkozott. Jelenleg egy nagy biztosítótársaság számítógépes szervezője. 

A hatodik csoportba öt gazdasági és egy jogi foglalkozású interjúalanyunk közül a bankellenőr 
eredeti végzettsége vegyészmérnök. Tíz évig dolgozott vegyészmérnökként. Majd a Budapesti 
Közgazdaságtudományi Egyetemen posztgraduális képzésben vett részt, később egy féléves adóta-
nácsadói tanfolyamot végzett. Tanácsadóként dolgozott a most már több mint tíz éve egy nagybank 
témavezetője, feladata belső ellenőrzés, különböző bankfiókok ellenőrzése. Könyvelő interjúala-
nyunk közgazdasági középiskolai érettségivel és mérlegképes könyvelői tanfolyammal rendelke-
zik, 21 éve dolgozik könyvelőként különböző munkahelyeken, jelenleg egy szociális intézmény-
ben. Könyvelő-adótanácsadó interjúalanyunk közgazdasági szakközépiskolában érettségizett, majd 
két felsőfokú szaktanfolyamot végzett, adótanácsadói és mérlegképes könyvelői képesítést szer-
zett. Húsz évig dolgozott egy minisztérium pénzügyi osztályán, jelenleg egy családi bt.-ben dolgo-
zik. Adótanácsadás mellett könyvel, bérszámfejtést is végez, tulajdonképpen teljes körű számviteli 
ügyintézést bonyolít. A közgazdász-statisztikus interjúalanyunk közgazdasági egyetemet végzett. 
Két év vállalati gyakorlat után egy egyetemi kutatóközpontban dolgozott mint programozó. Tíz 
éve vezeti a statisztikai osztályt az egyik minisztériumban. A kereskedő Pénzügyi és Számviteli 
Főiskolát végzett, majd hamarosan kereskedéssel foglalkozó cég főkönyvelője lett. Két év után 
ugyanott gazdasági igazgató, majd ügyvezető igazgató. Hét év után konfliktusai támadtak a tulaj-
donossal, ezért megvált vezetői beosztásától, de maradt a cégnél, jelenleg két boltot franchise-
vállalkozásban vezet. Az egyetlen jogi foglalkozású interjúalanyunk ügyvéd. Az ELTE Állam- és 
Jogtudományi Karán szerzett diplomát, később ügyvédi-jogtanácsosi, majd külkereskedelmi szak-
vizsgát tett. Az egyetem elvégzése után egy külkereskedelmi vállalatnál, majd egy jogtanácsosi 
irodában dolgozott nemzetközi jogtanácsosként. Jelenleg egy ügyvédi iroda tagja. 

A hetedik csoportba négy interjú sorolható: két titkárral és két asszisztenssel készített. A parla-
menti szakértő titkár az ELTE könyvtárszakán szerzett diplomát, egyidejűleg elvégezte a teológiát 
is. Először egy főiskolán végzett titkári munkát, később egy egyetem államigazgatási jogi tanszé-
kén dolgozott könyvtárosként. Jelenleg mint parlamenti szakértő egy képviselő titkáraként dolgo-
zik. A kutatóintézeti titkárnő közgazdasági technikumot végzett, több mint húsz éve kutatóintézet-
ben dolgozik mint gépíró, titkárnő. Az értékesítési asszisztens diplomáját a Kertészeti Egyetemen 
szerezte. Első munkahelye az egyetemi kutatóközpont, ahol mint kutató dolgozott 15 évig. Cso-
portja tájvédelemmel és környezetvédelemmel foglalkozott. Jelenleg értékesítési asszisztens egy 
háztartási kisgépek értékesítésével foglalkozó kft.-ben. A szociális asszisztensnek szakközépisko-
lai érettségije van, valamint egy felsőfokú szociális-asszisztensi képzettsége. Az interjú készítése 
idején elsőéves az ELTE szociálismunkás-szakán. Első munkahelye egy kórház, ahol szülésznő-
ként dolgozott. Jelenleg egy anyaotthonban dolgozik mint szociális asszisztens. 

Összefoglalva az eddigieket megállapítható, hogy 1. az interjúalanyok döntő többségé-
nél a végzettség és a foglalkozás összhangban van. Az egyetemen, főiskolán tanultakat 
csupán hárman nem hasznosítják jelenlegi munkájukban: a népzenész a bányamérnöki, a 
bankellenőr a vegyipari, valamint az értékesítési asszisztens a kertészeti diplomáját. 2. Az 
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interjúalanyok többsége (28 fő) felsőfokú végzettséggel rendelkezik, közülük nyolc fő-
nek több mint egy diplomája van. Az öt középfokú végzettségű interjúalany vagy szakis-
kolát végzett, vagy megfelelő tanfolyamokon sajátította el a munkája ellátásához szüksé-
ges tudást. 3. A szakmában töltött idő általában hosszú, több mint 15 év, öt főnél köze-
pes: nyolc és tizenhárom év közötti, és mindössze egy embernél rövid. 4. A szakmai 
elismerést a tudományos fokozatok, díjak, külső szervektől kapott felkérések, elnyert 
szabadalmak, külföldi utak jelzik. Az első két foglalkozási csoporthoz tartozók közül egy 
kivételével mindenki rendelkezik a szakmai elismerés fenti formájának valamelyikével, s 
a többiek közül egy személy nevéhez fűződnek találmányok. Ez természetesen nem je-
lenti azt, hogy a többi csoport tagjainál a szakmai elismerés hiányzik, csupán arra utal, 
hogy ennek az elismerésnek a jelei az interjúkból nem tűnnek ki. 

Pályaválasztás, pályaelhagyás, hivatásszeretet 

A munka fajtája, jellege csak a lehetőségeket körvonalazza, az embertől függ azután, hogy 
ezekkel mennyire él. Sok minden közrejátszik abban, hogy a lehetőségeket hogyan használ-
juk ki. A munkaszeretet az egyik ilyen tényező. Az, hogy mennyire szereti valaki a munká-
ját, nem kis mértékben attól függ, mennyire jól választotta meg hivatását, illetve hogy rossz 
választás esetén képes-e korrigálni, pályát változtatni. Az interjúalanyok többsége a vég-
zettségének megfelelő munkát végez. Néhányan azonban időközben pályát változtattak. 

Van, aki már egész fiatalon pontosan tudja, mi akar lenni. így volt ez a gépészmérnök tervező-
nél is. „Én kiskoromtól kezdve gépészmérnök akartam lenni, mert minden olyan érdekelt, ami 
zúgott, mozgott, lötyögött és zötyögött, és én gyakorlatilag sikeresnek érzem magam, mert azt 
csinálhatom, azt tehetem, amit gyerekkoromtól kezdve akartam. " Az sem tekinthető véletlennek, 
hogy a műszerésznek tanult, de sokáig nyomdászként dolgozó interjúalany végül is a számítástech-
nikánál „kötött ki". Már általános iskolában hordozható zsebrádiót készített, s a számítástechnika 
magyarországi hőskorában barátaival számítógépet konstruált. így beszélt erről: „természetes ér-
deklődés, hogy mi az, és mitől mozog. Hát körülbelül ennyi, csak ez annyira ... annyira egyszerű 
volt. Beleépített az ember egy panelba száz darab integrált áramkört, összedrótozta, és működött". 

Mások családi vagy egyéb hatásokra választottak egyetemet, illetve azon belül szakterületet. A 
türkológus választásában „tulajdonképpen itt az édesapámnak volt meghatározó hatása, neki tör-
ténészként az volt a véleménye, hogy a hódoltság demográfiai mérlege nem volt olyan katasztrofá-
lis, mint ahogy azt vélték. " Másrészt próbált egy békés, depolitizált területet választani: „ahol nem 
volt érdekes, hogy az ember marxista vagy nem marxista ". A reklámgrafikus is otthoni buzdításra 
választotta a nyomdaipari középiskolát. Édesapja is nyomdász. Bár végül is a népzenész is családi 
hagyományokat ápol, zenész családból származik, de pályája bonyolultabb. Ő geológus szeretett 
volna lenni. „Oda is felvételiztem, de aztán nem arra a szakra vettek fel, hanem bányamérnökire, 
mert abból hiány volt. Akkor nem úgy volt, hogy odament az ember, ahova akart, hanem nagyon 
sokszor átirányították nemzetgazdasági szempontból preferált helyekre. " A kötelezően letöltendő 
gyakorlati idő után visszatér a zenéhez. A geofizikus, az előzőktől eltérően, nem családi hagyo-
mány miatt választotta szakmáját. „Én úgy kerültem ide, hogy matematika-fizika tanári szakra 
jártam a TTK-ra, és megijedtem, és két év után úgy gondoltam, hogy bármi szeretnék lenni, csak 
tanár nem, és akkor nézegettem, mi az, ami leginkább szimpatikus, és a geofizikus szak bizonyult 
annak." 

Az interjúalanyok közül a népzenészen kívül még hárman módosítottak pályát. Az 
evangélikus lelkész öttusázóból, illetve edzőből lett lelkésszé. A közgazdász-bankellenőr 
vegyészmérnökként végzett, és dolgozott is tíz évet. Az értékesítési asszisztens kertészeti 
egyetemet végzett, és 15 évig dolgozott az egyetemi kutatóközpontban. 

Ami a hivatásszeretet illeti, többségük nem panaszkodik, változatosnak, új feladatokat 
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kínálónak, önálló döntéseket igényló'nek, sőt, sokszor kimondottan kreatív hozzájárulást 
igénylőnek tartja munkáját. Még olyan foglalkozások esetében is így van ez, amit az 
ember kívülállóként nem tartana ilyennek. Például a parlamenti titkárét, aki - bár nem 
mindig van elragadtatva feladataitól - azt mondja, hogy „önálló gondolkodásra nagyon 
nagy szükség van ezen a területen "; vagy az értékesítési asszisztensét, aki szerint „ ehhez 
a munkához a végzettségemet nem tudom felhasználni. Durván fogalmazva ezt úgy is 
lehetne mondani, hogy itt az IQ, a kreativitás az, ami számít". 

A munka jellege 

Részben a foglalkozástól, részben a beosztástól függ, milyen lehetőség nyílik a kreatív 
munkára. A végzett feladatokból próbálunk következtetni e lehetőségekre. Azt vizsgál-
juk, hogy mennyi rutint, mennyi az új feladatot és mennyi önállóságot kíván a munka. 
Minden interjúalanyt megkértünk, írja le részletesen, miből áll a munkája, ebből követ-
keztetünk az ismétlődő és az új feladatok arányára, a munkakör önállóságára. Értelem-
szerűen az első két foglalkozási csoporthoz tartozók esetében lelhető fel leginkább az 
újdonság és az önállóság iránti igény. Interjúalanyaink többsége önállóan, nem pedig 
beosztottként dolgozik. Részletesen beszámolnak új feladataikról, és bár minden munká-
ban vannak ismétlődő mozzanatok is, náluk ezek súlya kicsi. 

A gépészmérnök tervező szerint: „Nincsen két egyforma munka, még ha visszatérő is, azaz 
ugyanazt a részegységet tervezem, akkor is vannak újabb kívánalmak, újabb követelmények, ami 
azt jelenti, hogy újabb kihívások is vannak." A geofizikus kutató az önállóságról: „egy idősebb 
vagy középkorú kutatónak az a feladata vagy témája, amit ő magának választ, és azt csinálja. 
Tulajdonképpen csak tőle függ. " A feladatok újdonságáról például a török időket kutató interjúala-
nyunk a következőket mondja: „ez egy nagyon érdekes munka, mert ahány közigazgatási össze-
írással találkozik az ember, az mindig egy új feladat. ... új szavak bukkanhatnak elő, új rövidíté-
sek... ". Általánosabban fogalmaz a közgazdászkutató, szerinte „minden kutatás új utakat igényel". 

Mindhárom tanár elítéli azokat a kollégákat, akik mindig ugyanazt tanítják: „... gyakran talál-
kozom a felsőoktatásban olyan emberekkel, akik előveszik a megsárgult papírjaikat, és harminc 
éve ugyanazt mondják" - fejti ki az egyikük. Interjúalanyaink a „hagyományos" módszereket 
azért nem tartják megfelelőnek, mert szerintük minden csoport vagy osztály más, és a pedagógus-
nak ehhez kellene igazodnia. A zenetanár szerint: „nincsen két egyforma osztály. Ezért nem lehet 
mintaórákat, minta CD-ket csinálni. Rengeteg CD-nek ott kell lenni, rengeteg anyagnak, rengeteg 
kottának, rengeteg könyvnek, hogy én ott érezzem, hogy melyiket kell elővenni, és odaadni nekik". 
Hasonló gondokkal küszködik a főiskolai oktató is: „minden csoport más, más érdekli őket. Min-
den félév után az ember levonja a tapasztalatokat, és azt mondja, hogy ez a része nem volt olyan, 
... mindig kell fejleszteni, azt amit csinál, és ezt nem azért mondom, mert szépen hangzik, hanem 
mert én sem érzem jól magam, ha unatkozik a diákság ". 

A művészeknél, a kutatóknál és az oktatóknál viszonylag széles tér nyílik az alkotó 
munkára, amit többek között az jelez, hogy feladataik között a rutinmunkák nem nagy 
súllyal szerepelnek, sok az új kihívás, és többnyire önálló munkát végeznek. Mi a helyzet 
a többiekkel? Arra a kérdésre, hogy vannak-e új feladataik, illetve mennyi a rutin a munká-
jukban a 3-5. csoportba tartozók többsége azt válaszolta, hogy vannak új feladataik. 

Az orvosoknál a betegek az új feladatok és a tudományos munka, a többi szociális területen 
dolgozónál a megoldandó új helyzetek. Az újságíró szerint „bizonyos értelemben mindennap új 
egy újságnál, másfelől viszont azért ezek olyan újdonságok, amelyeket már megszokott, és rutinból 
old meg az ember. " 

A gazdasági és jogi foglalkozásúak közül a kereskedelmi cég irányítója és a jogász az, akinek a 
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munkája az előzőkhöz hasonlóan változatos, újdonságokkal teli, és önállóságot igényel. A keres-
kedő - ahogy eddig röviden neveztük - nem egyszerű kereskedő, hanem egy nagy cég egyik 
vezetője, akinek a kezdeményezésére és irányítása alatt a központ és a hozzá tartozó franchise-
hálózat teljes számítógépesítése megtörtént. Ez a munka rengeteg új feladatot jelentett a kollégák 
meggyőzésétől és betanításától kezdve, a gépek beszerzésén és hálózatba szervezésén keresztül , a 
szoftverek megvételéig és kipróbálásáig. Az ügyvéd számára valamilyen szinten minden ügyfél 
problémájának megoldása új feladatot jelent, szakterületét is bővíti (szerzői jogi kérdésekkel). 

A közgazdászoknál a rutinmunka jelentősebb, napi feladatokat kell megoldani, amelyeket időn-
ként színeznek új feladatok. A bankellenőr számára az jelent változatosságot, ha kiszállnak a 
terepre, ellenőriznek egy-egy bankfiókot . „Mivel az ellenőrzési rendszer is mindig más és más, fel 
kell készülni minden lehetőségre. Ilyenkor az ember szinte csak új problémákkal találja szembe 
magát. " A könyvelő-adótanácsadó ugyan önállóan dolgozik, de új feladatai saját bevallása szerint 
csak akkor vannak, amikor törvényi változások következnek be. Ez nagyjából évente tör ténik. 
A minisztériumi statisztikai osztály vezetőjének válasza arra a kérdésre, hogy vannak e új felada-
tai: „hát ha valaki hozzánk fordul új statisztikai adatokért, akkor esetleg". 

Mind közül a titkárok és asszisztensek munkája tűnik a legkevésbé alkalmasnak a 
kreatív tehetség kiélésére. Először is ezek beosztott munkák, ahol a főnökök utasításait 
kell végrehajtani, kevés lehetőséggel az önállóságra. 

A parlamenti titkár naponta, hetente felmerülő feladatai tulajdonképpen a főnöke (a parlamenti 
képviselő) igényeinek kielégítését jelentik. De lehetnek a titkárnak is ötletei. „Ezeket megbeszél-
jük, és akkor, ha egyetértés van, ezeket még nagyobb kedvvel tudom csinálni, akkor ez általában 
még gyorsabban, jobban sikerül, mint amit kelletlenül, de meg kell csinálnom. Esetleg sokszor a 
meggyőződésem ellenére kénytelen vagyok megcsinálni. " A kutatóintézeti titkárnő arra panaszko-
dik, hogy a számítógépek elterjedés miatt „arra a munkakörre, amire engem felvettek, és amire az 
iskolában felkészítettek, ma már egyáltalán nincsen szükség. Hanem ma már arra van szükség, 
hogy a kutatatók által számítógépre vitt dolgokat az ember javítgassa, szépítgesse, átfésülje. És 
azért ez egy sokkal igénytelenebb munka, mint az, amikor matematikai képletektől kezdve, hosszú 
könyveket kellett egyszerű írógéppel szépen megírni. " Az értékesítési asszisztens munkája elmon-
dása szerint a szerződéskötéstől kezdve a különböző háttérmunkákon keresztül a döntés-előkészí-
tésig terjed. „Az a lényeg, hogy az ilyen jellegű munkahelyeken a technológiai fejlődéssel párhuza-
mosan újabb és újabb megoldandó problémák merülnek fel. Azt, hogy ez időben hogyan merül fel, 
mondjuk egy évben hányszor fordulhat elő, ezt nem lehet megmondani. " 

1. táblázat 
A munka je l l ege* 

Foglalkozási 
csoport 

Rutin Uj feladat Önálló munka Foglalkozási 
csoport kevés sok sok kevés sok kevés 

Művészek + + + + + + + + + + + + 
Kutatók, oktatók + + + + + + + + + + + + 
Szociális és egészségügyi 

foglalkozásúak + + + + + + + + + + + + 
Újságírók, szerkesztők + + + + + + + + + + + 
Mérnökök, technikusok, 

programozók + + + + + + + + + + + + 
Gazdasági és jogi 

foglalkozásúak + + + + + + + + + + + + 
Titkárok és asszisztensek + + + + + + + + + + + + 

* Igennel válaszolt a csoport + + + + minden tagja; + + + kétharmada; + + fele; + egyharmada. 



Számítógép-használat és kreativitás 999 

Az 1. táblázatban összefoglalva közölteket, azt mondhatjuk, hogy az elsó' három cso-
portban az alkotó munka feltételei százszázalékosan adottak. Az újságíróknál és szer-
kesztőknél vannak rutinfeladatok is, de újak is. Különben mindketten többé-kevésbé önál-
lóan dolgoznak. A műszakiaknál feleződik a rutin- és nem rutin munka, mindazonáltal 
több az új feladat, mint a régi. A titkárok és asszisztensek munkája nagy részben rutin, új 
feladat kevés van. 

Vélemények az oktatás és a gyakorlat szerepéről 

Amint már említettük, a kreativitás egyik megnyilvánulása a kritikus szellem. Ennek egy 
speciális, a munkavégzés szempontjából jelentős elemét, az oktatás és a gyakorlat meg-
ítélését próbáltuk megtudni. A válaszolók egy része gondolja úgy, hogy az oktatás, ami-
ben részesült, jó volt. 

A villamosműszer-ipari technikus szerint például a középfokú szakképzés annak idején kiváló 
volt. „Az akkori technikumi képzés csúcsát jelentette a Kandó Kálmán, nagyon jó képzést kaptunk 
ott, nagyon jó tanárokkal, régi vágású szakemberekkel, akik tisztességesen megtanították az akkori 
szakmákat, a lehető legmagasabb színvonalon. " Szerinte kár, hogy főiskola lett belőle. Visszajö-
hetne a középfokú képzés. A régi szakközépiskolai képzést dicséri a könyvelő adótanácsadó is: 
„ én még a klasszikus szakközépiskolába jártam és az is megadta azt az alapot, a maiak már nem 
adják meg, de még a régi megadta". Jónak tartotta a képzést a nyelvtanár-fordító is. „Az egyetem 
valószínűleg lényegesen jobb volt, mint amit ma hall az ember. Ez akkoriban nyugat-európai 
viszonylatban meglepő volt, hogy itt mindent németül és angolul tanítottak, beleértve a nyelvésze-
tet, Anglia történetét, minden egyebet. Nagyon jó tanáraink voltak, ez még a régi generáció volt, 
csak a nyelv megtanulására az egyetem már akkor sem volt alkalmas, azt külön az embernek kellett 
hozzátennie. " Az egyetemi tanulmányaira abszolút mértékben tud támaszkodni a türkológus egye-
temi tanár, de egyben hangsúlyozza, hogy a török nyelv megtanulása nem az egyetemi tanulmá-
nyainak keretében történt. A szociális asszisztens nagyon meg volt elégedve a felsőfokú szociális 
asszisztensi képzéssel. „Jó volt, nagyon. Tudok rá támaszkodni. " 

A válaszolók többsége sokkal árnyaltabban fogalmaz. Közös a nézetekben az, hogy az 
egyetem, főiskola megfelelő alapot ad, kialakít egy szemléletet, ami a későbbiekben 
hasznosnak bizonyulhat. 

A népzenész szerint még a pályaváltás miatt nem használható műszaki diplomájának is meg van 
a haszna. „Hát igazából a konkrét tudás, arra nem tudok támaszkodni, mert az már biztos, hogy 
elavult. De maga a szemléletmód, az biztos működik még, amit azért minden normális ember, aki 
műszaki egyetemet végez, elsajátít." 

A környezetvédelmi szakértő úgy véli, hogy az egyetem „a matematikai alapokat biztosította, a 
fizikai alapokat nagyrészt, bizonyos gyakorlati, technikai alapokat szintén". Részletesebben fejti 
ki véleményét a geofizikus kutató: „Nyilván azért ezt (mármint a munkáját) nem lehetne képesítés 
nélkül végezni, de amikor az ember húsz évig dolgozik egy szakterületen, akkor azért valamennyire 
el is törpül az egyetemnek a hatása. Az egyetemen öt évig tanul valamit, és ott azért csak több 
tárgyat tanul, abból kiválaszt egyet, és csak azzal kezd el foglalkozni, húsz év után, már nagyon 
kicsi lesz az a rész, amit az egyetemen tanult ebből. De nélkülözhetetlen, mert az adta meg az 
irányt, az adta meg a lökést. " A gyermekorvos hasonlóan gondolkozik: „Hát alapvetően arra [az 
egyetemi tanulmányokra] kell támaszkodni, de a tapasztalat is nagyon sokat számít. Folyamatosan 
kell bővíteni az ember agyát. Az egyetem az egy alap. " Nagyon hasznosnak tartja a teológiai 
képzést az evangélikus lelkész „Hát azt kell hogy mondjam, szükség van rá ... sőt, sokkal inkább 
szükség van rá, mint amilyen komolyan vettem én ezt annak idején, vége felé kezdtem csak bizonyos 
dolgokat komolyan venni, és rávenni magam arra, hogy ezt nem egyszerűen muszáj, hanem tény-
leg szükségem van rá, hogy elolvassak dolgokat, megtanuljam, és nem csak azért, mert levizsgá-
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zom belőle, és aztán hajítsam a sarokba a tankönyvet." Az újságíró szerint egy idő után: „nem 
annak veszi hasznát az ember, amit tanult az egyetemen, hanem annak, hogy elvégezte az egyete-
met. Tehát kialakulnak azok a gondolkodási mechanizmusok az emberben, megtanul egy szemléle-
tet, és ilyenkor már mindegy, hogy ki milyen egyetemet végzett. " Az ember úgy gondolná, hogy 
egy korrektor-szerkesztő nem nagyon tudja hasznát venni műszaki főiskolai tanulmányainak, de 
ezt megcáfolja az interjúalany, aki szerint a matematikai és fizikai tanulmányait a napi munkában 
hasznosítja. A közgazdász-statisztikus szerint „az egyetem, az nekem nagyon jó alapot adott. Most 
nem is arra egy vagy két fél évre gondolok, amikor statisztikát tanultam, hanem arra a látásmód-
ra, amit ott megszereztem. Az akkori közgazdasági képzés kiválóan alkalmas volt számtalan más 
pálya betöltésére is. " Nem egyedülálló a gépészmérnök közgazdász azon véleménye, hogy „ Végül 
is jó volt az egyetem, jól felkészített. Én közepesen tanultam, nem voltam eminens, talán nem 
voltam a legrosszabb, de a szakosodásig nem hajtottam szét magamat. Miután elvégeztem az 
egyetemet, egy pár évig nagyon keményen tanultam. " A kertészeti egyetemet végzett, de jelenleg 
értékesítési asszisztensként dolgozó interjúalany is azt vallja, hogy az egyetem „egyfajta szemléle-
tet adott. Például a fölösleges papíroknak a hátoldalát is hasznosítom. Megtanultam: nem herdál-
juk el az energiát, nem herdáljuk el a javainkat, hanem a lehető legjobban megpróbálunk felhasz-
nálni mindent. És amellett, hogy óvjuk környezetünket, ez jelentős anyagi megtakarítást is jelent a 
cégnek hosszú távon. " 

Az interjúalanyok harmadik csoportja azt állítja, hogy az egyetem, főiskola vagy ép-
pen egy-egy speciális szaktanfolyam alig jó valamire, legfeljebb néhány olyan tárgy van, 
amit a munka során hasznosítani lehet. 

A népzenész szerint a tanárképző főiskolának „olyan nagyon sok értelme nem volt. A zenei 
tárgyak közül, ami nekem pluszt nyújtott, az a zeneelmélet egyedül, az egyéb tárgyakból pedig a 
pszichológia. " A közgazdászoktató arra a kérdésre, hogy milyen volt az egyetem, elsőre azt vála-
szolta, hogy „Rémes! Semmit sem tanultunk. " Majd hozzátette, mondanivalóját némileg enyhítve: 
„ Tanulni kellett, de semmi értelmeset nem lehetett. Egyedül az elmélettörténet volt értelmes tárgy... 
Azért igazából a pénzügyes tárgyak azok jók voltak. " 

A tanári szakról nincs j ó véleménye a történelem tanárnak, „a tanári szakhoz a végzettség nem 
sokat jelent, mert éppen azt nem tanítják, hogy a tanítás módszertana és a gyerekekkel való bánás-
mód hogyan történjen. Tehát ott csak a tényanyagot lehet elsajátítani, pedagógiát semmit. " 

A gépészmérnök sem volt megelégedve az egyetemi oktatással. „Nekem az egyetem óriási csa-
lódás volt. A műszaki egyetemnek akkoriban annyira rossz volt a légköre, hallgatóik számára. 
Semmibe vettek, megaláztak bennünket, egy szavunk se lehetett. Egész egyetemen talán két tanár 
volt, akire szívesen emlékszem vissza, aki nem arra ment, hogy szívasson bennünket, hanem hogy 
tényleg tudást átadjon. " Szintén az intézmény légkörével volt az evangélikus lelkésznek problé-
mája. „Én hatalmas várakozással vágtam bele, azt gondoltam, hogy olyan helyre megyek, ahol ha 
kell, meghúzzák, megcibálják a fülemet, hogy kisfiam ezt komolyabban kell venni, és ezt olyan 
szeretettel fogják csinálni, hogy azért tudnak motiválni. " Ez a várakozás nem jött be. A könyvelő-
adótanácsadó elmondta, hogy a mérlegképes könyvelői tanfolyam során „alapvetően, még annak 
idején, politikai gazdaságtant tanultunk, ami a munkákhoz annyira nem kellett, csak a »nézetünk-
höz«- Akkor elemzés volt, ellenőrzés volt, számvitel is, de az egy fél év volt, fél év alatt nem lehetett 
a számvitelt megtanulni. " 

Egyesek szerint az iskolák elvégzése mellett még további tanulásra van szükség ahhoz, 
hogy valaki elsajátítson egy szakmát. A tanulás egyik módja lehet, hogy ismét előveszik 
a tankönyveket. 

A gépészmérnök tervezőnek az a véleménye, hogy az igazi tanulás az egyetem után kezdődik. 
„Az az igazság, hogy az ember kijön az egyetemről, akkor még csak egy nyers mérnök. Tanult egy 
csomó technológiát, egy csomó ismeretet, amit aztán elfelejtett. Vagy azt csinálja az első két vagy 
három évben, hogy esténként vagy napközben bent a cégnél előveszi a tankönyveket, és visszala-
pozza, vagy pedig az idősebb kollegákat megkérdezi, hogy ezt itt hogyan szokták csinálni. " A gé-
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pészmérnök meg így fogalmaz: „Miután elvégeztem az egyetemet, egy pár évig nagyon keményen 
tanultam. Erre volt jó ez a vegyes állás, az egyetem és a gyár között, lehetőséget adott, hogy 
használjam a tanszéki könyvtárat. Itt rengeteg szakirodalom volt, komoly színvonalas nyugati, 
amerikai, műszaki lapok." Természetesen nemcsak könyvből lehet tovább tanulni, hanem kollé-
gáktól is. A geofizikus kutató szerint „ha azt nézem, hogy számomra mi adott többet, a saját 
munkám során szerzett tapasztalat, vagy a kollégákkal való eszmecsere, akkor az utóbbit emelném 
ki. " Mások a munka közben szerzett tapasztalatot, tudást tartják a legfontosabbnak. A történelem-
tanár még a végzettségnél is fontosabbnak ítéli a gyakorlatot . „A munkám végzéséhez a szakmai 
végzettség valami minimálisát számít, de igazán a tapasztalat és a mindennapokban végzett munka 
az, ami segít elvégezni a napi feladatokat is és a teendőket. Tehát a magyarul a képzés, a szakmai 
képzés az nem igazán elegendő ahhoz, hogy te azt a gyakorlatban tudjad alkalmazni." Az ügyvéd 
még sarkosabban fogalmaz: „Tulajdonképpen a munkavégzés során tanultam meg mindent, tapasz-
talati úton. " Az értékesítési asszisztens „leginkább a tapasztalatok által megszerzett szakmai tudásra 
tud támaszkodni". Legtöbben azonban azt hangsúlyozzák, hogy a szakmai tudáshoz az elméleti isme-
retek és a gyakorlat együttesére van szükség. Erről beszélt többek között a nyelvtanár, a gyermekor-
vos, a bankellenőr, az adótanácsadó, a statisztikus, a szociális asszisztens. 

Amint látható, az oktatás és a gyakorlat szerepéről elég szerteágazók a vélemények. 
Vannak, akik szerint 

1. a formális oktatásban elnyert ismeretek igen fontosak, és olyanok is, akik szerint az 
alig ér valamit; 

2. az alapokat adja meg a formális képzés, és az igazi tanulás azután kezdődik; 
3. és vannak, akik a munkában megszerzett gyakorlatot tartják a legfontosabbnak. 
A 2. táblázat mutatja, hogyan alakult az oktatás szerepének megítélése foglalkozási 

csoportonként. 

2. táblázat 
Az oktatás szerepének a megítélése a válaszadók között 

Az oktatás szerepe 
Foglalkozási csoport 

fontos alapot adó semmire se j ó 

Művészek 0 + + + + 0 
Kutatók, oktatók + + + + 
Szociális és egészségügyi foglalkozásúak 0 + + + + 0 
Újságírók, szerkesztők 0 + + + + 0 
Mérnökök, technikusok, programozók + + + + 0 0 
Gazdasági és jogi foglalkozásúak + + ° o o 0 
Titkárok és asszisztensek + + + + 0 

* Igennel válaszolt a csoport + + + + minden tagja; + + + háromnegyede; + + ° háromötöde, + + fele; 
+ kétötöde, + negyede. 

Az eredményekből látszik, hogy a két legkreatívabb csoport az oktatás szerepét arány-
talanul leértékeli. Legtöbben legfeljebb alapot adónak ítélik. És az összes válaszoló közül 
egyedül a kutatók, oktatók között vannak olyanok, akik egyenesen haszontalannak ítélték 
az egyetemi tanulmányaikat. A következő két csoporthoz tartozóknál egyetértés volt ab-
ban, hogy tanulmányaik alapot szolgáltattak a jelenlegi munkájukhoz. Egyedül a műsza-
kiak ítélték egységesen hasznosnak tanulmányaikat. Az utolsó két csoportban a vélemé-
nyek megoszlottak a hasznos és az alapozó jelleg között. 

Érdekes, hogy míg a formális oktatás hasznáról ennyire megoszlottak a vélemények, a 
gyakorlat szerepét kivétel nélkül mindenki igen fontosnak ítélte. Ez valószínűleg azért 
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van így, mert egy viszonylag idősebb generáció, akik mögött többéves, évtizedes gya-
korlat áll. így részben igaznak bizonyul az, amit a geofizikus kutató állított, hogy megfe-
lelő hosszúságú idő után elhalványulnak az egyetemi emlékek. És hozzátehetjük, hogy 
elsősorban azoknál halványulnak el, akiknek a munkájához hozzátartozik az állandó to-
vábbképzés, az új ismeretekre szerzése. 

Találkozás a számítógéppel 

A bevezetőben már elmondtuk, hogy interjúalanyaink kiválasztásánál az egyik szempont 
az volt, hogy már legyen mögöttük munkatapasztalat, amikor találkoznak a személyi 
számítógéppel. így arra is következtethetünk, hogyan változtatta meg munkájukat a szá-
mítógép használata. Három dologra kérdeztünk. 1. Miért tanulta meg a számítógép keze-
lését? Érdekelte a dolog, vagy kötelezően előírták? 2. Hogyan tanulta meg a kezelést? 
Önerőből vagy tanfolyamon? 3. Képezi-e tovább magát e területen? Ha igen, miért? 
Érdeklődésből vagy előírást teljesít? 

Az interjúalanyok többsége érdeklődésből ült le a számítógép elé, kipróbálni mit is tud 
a gép. 

Az „újdonság varázsa" vonzotta például a történelemtanárt, aki szerint ez „ez nem pénzkeresés 
céljából volt, éppen haladni akartunk a korral, és új technikával megismerkedni." Legtöbben a 
tanárhoz hasonlóan a munkahelyükön ismerkedtek meg a számítógéppel. Eleinte szinte véletlen-
szerűen bekerült egy-egy gép a munkahelyekre, ahol változóan fogadták. A geofizikusok közül 
nem mindenki lelkesedett. „Elég vegyes volt a fogadatása egyébként: volt, aki azt mondta, minek 
ide ez, el kell menni a számítóközpontba, aki meg kényelmesebb volt, az azt mondta, hogy inkább 
tovább számol, de nem kell elmenni. Tetszett persze mindenkinek a dolog, csak nem volt mindenki 
olyan optimista, hogy azt gondolja, hogy most akkor vége van ezeknek a nagy számítóközpontok-
nak, és mi itt mindent a saját számítógépünkön fogunk számolni. " Másképpen reagáltak a gépész-
mérnök kollégái: „Furcsa módon olyan légkör volt, hogy tolakodott mindenki, hogy a számítógép-
hez hozzájusson. " A gyermekorvos is az első önkéntes használók közé tartozott. „Nem volt ez 
kötelező, mert emlékszem, hogy a létező tizenöt körzetből három körzet kapott számítógépet, ezért 
még egy kicsit tülekedni is kellett. A többiek csak jóval később kapták meg. Ez egy ilyen próba volt, 
hogy ki hogyan fogadja, hogyan barátkozik meg vele, hogyan próbálják hasznosítani." 

Voltak olyanok is, akik saját használatra külföldről szereztek be pépet, akkor, amikor nálunk 
még szinte megfizethetetlenül drága volt. A türkológus például: „Én az első gépemet 1990-ben 
vettem meg. Kijutottam Amerikába és Humboldt-ösztöndíj volt a hátam mögött, amiért meg 
tudtam venni 1000 dollárért egy kis laptopot. Úgy gondoltam érdemes ilyet venni, mert az ember 
fel tudja gyorsítani, könnyebbé tudja tenni a munkáját. " A gépészmérnök-tervező szintén kül-
földi útján vett egy gépet. Az énektanár úgy jutott géphez, hogy az egyik diák szüleinek alapít-
ványától kapta a hardvert és a szoftvert. Az evangélikus lelkész is „teljesen véletlenül" kapott 
egy leselejtezett gépet. 

Mások csak akkor kezdtek megismerkedni a gépekkel, amikor körülöttük már sokan használ-
ták, és rájöttek, hogy ez nekik is jó lenne. Őket még nem kötelezték hivatalosan a használatra. 
„ Nem szólítottak föl, de hát már mindenki használta, úgyhogy kénytelen voltam én is." - válaszolta 
kérdésünkre a népzenész. A parlamenti szakértő korábbi munkahelyén ismerkedett meg a számító-
gépes munkával. Őt sem kötelezték, de „hát elvárták, nem tették kötelezővé, de elvárták, hát végül 
is csak így tudtam ellátni a munkámat". Volt, akinek magasabb fizetést ígértek, és ezért vállalta a 
számítógépes munkát. Mások - például az újságíró, a könyvelő, az értékesítési asszisztens, a 
bankellenőr, a titkárnő - számára munkahelyi követelmény volt a számítógépes munka. 

Mindent összevetve, három olyan foglalkozási csoport van, ahol a többség a számító-
gép használatát önként és érdeklődésből tanulta meg: elsősorban a műszakiak, azután az 
oktatók és kutatók, valamint a szociális és egészségügyi foglalkozásúak. A művészek 
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azért kezdtek el számítógépezni, mert már nem tudták munkájukat másképpen elvégezni. 
Az újságíró és szerkesztők, valamint a gazdasági és jogi foglalkozásúak részben érdeklő-
désből, részben kényszerből tanulták meg a számítógép használatát. Míg a titkároknál és 
asszisztenseknél főleg a kényszer játszott szerepet. 

A számítógép kezelésének megtanulására több különböző úton jutottak el interjúala-
nyaink. Voltak, akik már az egyetemen tanultak számítástechnikát, illetve dolgoztak nagy 
gépeken. Ok a műszaki végzettségűek közül kerültek ki. Számukra a kezelés elsajátítása 
nem okozott gondot. A megkérdezettek döntő többsége (21 fő) saját erőből, könyvek és 
baráti, kollegiális segítséggel tanultak. 

„ Úgy tanultam meg számítógépet kezelni, mint főzni. Főzni szakácskönyvből és a számítógépet 
pedig valami Windows-könyvből" - mondta a főiskolai oktató, abból kiindulva, hogy a személyi 
számítógépeket egyszerű emberekhez és nem akadémikusokhoz méretezték. Hasonlóképpen nyilat-
kozott a fordító is: „Én valamelyik zenetudománnyal foglalkozó nőtől tanultam, és mindig mondom 
is, hogy a legjobb ilyen téren az induláshoz a háziasszonyi agy, nem pedig a makrótól elindulva 
elmagyarázva, hogy miként működik. " Voltak, akik csoportosan próbálkoztak. A reklámgrafikus 
arról mesélt, hogy a hőskorban ketten hárman odaültek a géphez és megpróbálták kitalálni, hogyan is 
működik. Abban az időben, mondja „minden egyes műhelyben külön-külön jöttek rá emberek a progra-
mokra, aztán azok elterjedtek. " Mások hosszabb-rövidebb tanfolyamokat végeztek. A rövidebbeket 
általában a gépeket szállító cégek tartották. Ezek többségében speciális tanfolyamok voltak, ahol egy-
egy területen alkalmazott speciális programcsalád alkalmazását ismertették. Például a könyvelőnek a 
könyvelői programot, az orvosnak az úgynevezett X gyerekprogramot, a könyvtárosnak a könyvtári 
speciális programot. Olyan interjúalanyunk is volt, aki mielőtt még géphez jutott volna: „voltak üres 
óráim, elmentem a műszaki egyetemre, és ott elvégeztem egy számítógépes tanfolyamot. " 

Az interjúalanyoknak körülbelül a fele nem végzett semmiféle tanfolyamot. Ennek 
egyik oka, hogy az úttörők esetében még nem volt elég tanfolyam. Később, a gépek 
elterjedésével a tanfolyamok száma is nőtt, de ezekkel sokan nem voltak megelégedve, 
mert nem a mindennapi használatra, hanem az általános ismertetésére, a „megabájtokra" 
helyezték a súlyt. 

„ Volt olyan kolléganőm, aki elment, és ő se lett sokkal okosabb " - mondja az egyik megkérde-
zett. Az értékesítési asszisztens pedig saját tapasztalatáról beszél: „Akkor, amikor a munkahely 
megvette az első PC-ket, beírattak minket egy ilyen tanfolyamra. Ez tulajdonképpen egy kezelői 
alaptanfolyam volt. Miután nálunk ez az egész számlázás és nyilvántartás egy speciális program 
segítségével zajlik, az ott tanultaknak nem sok hasznát vettem." 

Az egyes csoportokon belül körülbelül fele-fele arányban vettek részt valamilyen tan-
folyamon. Kivételt jelentenek a kutatók és oktatók, valamint a műszakiak, mert az előb-
biek viszonylag korán használtak számítógépet, a műszakiak pedig már korábban dol-
goztak nagy gépekkel, ezért körükben kisebb a tanfolyamot végzettek részaránya. 

Az első továbbképzéssel kapcsolatos kérdésünkre háromféle választ vártunk: 1. érdek-
lődésből, 2. a kényszerből, 3. a továbblépési szándék nélkül. A valóságban az önmagá-
ban való érdeklődéssel, kivéve a számítógépes szakembereket, nem találkoztunk. A leg-
gyakoribb válasz az, hogy nem értenek a számítógéphez, és a többség nem is akar érteni, 
csak használják, arra, ami a munkájukhoz kell. A továbbképzés abból áll, hogy megta-
nulják a már meglévő programok új változatait, méghozzá kényszerből, mert ha ezt nem 
teszik, lemaradnak. Ez főleg az első két foglalkozási csoport tagjaira jellemző. 

A geofizikus panaszkodik is, hogy munkaidejének 20-30 százalékát nem a szakterületéhez tarto-
zó továbbképzésre kell fordítani. „Nagyon sok időt kell ezzel eltölteni, de ha kihagyunk egy évet, 



1004 Rimler Judit 

akkor nagyon lemaradhatunk, azonnal meg lehet érezni. " A reklámgrafikus, a gépészmérnök és a 
mérnök-közgazdász azt hangsúlyozza, hogy feltétlenül szükséges lépést tartani a fejlődéssel. De 
nemcsak az első két csoportban tarják fontosnak a továbblépést. A közgazdász-bankellenőr szerint 
„az embernek nemcsak a gépét kell folyamatosan fejleszteni, hanem a tudását is. De leginkább a 
megtanultakat kell folyamatosan továbbfejleszteni. " A többiek, akik új programokat vagy verzió-
kat tanulnak, rákényszerülnek erre az új gépek, illetve programok használatakor. Ez különösen 
érvényes egy-két gazdasági foglalkozásúra és a titkárra, asszisztensre. Végül vannak olyanok is, 
akik meg vannak elégedve saját tudásukkal, és legalábbis egyelőre nem kívánnak tovább lépni. 
Legtöbb ilyen alany a szociális és egészségügyi szférában található. Az evangélikus lelkész úgy 
véli, hogy tudása elégséges. „Nem találkoztam még azzal a kihívással, hogy ebben tovább kéne 
lépnem." A gyermekorvos bevallja, hogy tovább kellene képeznie magát, de nem nagyon teszi. 
Más csoportokból például az ügyvéd és a szociális asszisztens nem foglalkozik továbblépéssel. 

Tehát a megkérdezettek nagyobb része lépést tart a szoftverek fejlődésével, vagy azért, 
mert belátja, hogy szüksége van rá, vagy azért, mert a munkahelye kényszeríti rá. A meg-
kérdezettek durván negyede azonban megrekedni látszik az egyébként sem túl magas 
tudásszintjén. 

A személyi számítógép hasznáról 

A számítógép használatának intenzitására vonatkozott a következő kérdésünk. Azt tud-
juk, hogy az interjúalanyok közül valamilyen mértékben mindenki használ számítógépet 
a munkájában, de a felhasználás szélességében és mélységében igen nagy különbségeket 
találtunk, ami függ a foglalkozástól is, de attól is, hogy az illető mennyire mélyed el az 
alkalmazásban, mennyire keresi azokat a programokat, amelyeket jól tud hasznosítani. 
Intenzívnek tekintjük azt a használatot, amikor a mindenki által gyakran használt szöveg-
szerkesztőn és az adott foglalkozás űzéséhez elengedetlenül szükséges programokon kí-
vül más programokat is használ az illető. Az intenzív használat ellentéte a rutinszerű. 
A 3. táblázatban a megkérdezettek fele-fele arányban oszlanak meg e kétféle használati 
mód között. A csoportok közötti megoszlás azonban karakterisztikus. A mérnökök és 
technikusok közül mindenki intenzíven használja a gépet, a művészek, az oktatók és a 
kutatók többségére ugyanez jellemző. A többi csoportra egy-két kivételtől eltekintve a 
rutinhasználat a jellemző. 

A magáncélokra való használatról külön érdeklődtünk. Az internethasználatra, a leve-
lezésre, a bankügyek intézésére és a vásárlásra kérdeztünk rá. E területen a munka és a 
magánszféra keveredhet, s a kettőt általában nehéz szétválasztani. A kapott információk 
alapján az tűnik jellemzőnek, hogy a szóban forgó interjúalanyok mindkét területen, a 
munkában is és a magánéletben is használják az internetet és az elektronikus levelezést 
(29 fő). Persze a használat intenzitása különböző, van, aki rendszeresen és többféle cél-
ra, és van, aki csak néha-néha próbálkozik. Bankügyekre és vásárlásra rendszeresen 
csupán négyen használják az internetet. 

A számítógép hasznáról a következőképpen beszéltek interjúalanyaink. A megkérde-
zettek közül kivétel nélkül mindenki hasznosnak tartja a számítógépet a munkában, és a 
többségük a magánéletben is. 

„Szerintem, aki el tud benne igazodni, annak a számára ez fantasztikus. Félnap alatt annyi 
irodalmat összeszedhet a világ különböző részéből, amit előtte egy fél életen át nem csinálhatott 
meg. " (Geofizikus) 

„Hát a nem rutinszerű munkában segít a számítógép, mert rendkívül változatos és különböző 
kérések és témák kerülnek elő a könyvtári munka során. Tehát nap mint nap akár 10-15 különböző 
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kéréssel is fordulhat az olvasó a könyvtároshoz. Nagyon ritkán rutinszerű, mert a felmerülő prob-
lémát és kérést gyorsan és alaposabban tudom megoldani." (Könyvtáros) 

„Most még egyelőre a számítógép bűvöletében élek, mert iszonyatos lehetőségeket tárt ki előt-
tem. Egyszerűen úgy érzem, mintha magamat megötszörözném, amikor a munkámat megötszörö-
zöm vele. " (Zenetanár) 

„Rendkívül felgyorsítja, megkönnyíti, kreatívabbá teszi munkavégzést. " (Egyetemi oktató) 
„A számítógép is ugyanolyan, mint a többi eszköz. Az ember arra használja, amire akarja, 

amire tudja, amire lehet használni, és amire szükséges. Az én munkámhoz, mivel hogy sok esetben 
nagyszámú adatnak a földolgozásáról van szó, nagy segítség a számítógép. " (Környezetvédelmi 
szakmérnök) 

„Auto-CAD. Ez a CAD azt jelenti, hogy komputerrel segített tervezés. Iszonyatosan megnőtt a 
minősége, pontosabb lett és lerövidült a munkafolyamat. Úgyhogy most töredékidőért, töredékpén-
zért sokkal jobb minőségű munkát le lehet tenni az asztalra." (Gépészmérnök) 

„A kommunikációban látom nagy hasznát. Azzal, hogy fönn vagyunk az interneten, nagyon sok 
információt cserélünk, és így a lehető leggyorsabb az információáramlás. " (Evangélikus lelkész) 

„A program, amit használunk, lehetővé teszi, hogy bevigyük a teljes betegállományt, az összes 
gyermek adatát Ez nagyon megkönnyítette az adminisztrációt. Ki lehetett nyomtatni, nem csak az 
adatait, hanem az egész kórtörténetét. " (Gyermekorvos) 

„Most itt egy óriási terve van a mi önkormányzatunknak. Az orvosakat, a háziorvosokat, a 
kórházakat, illetve a szakrendelőket próbáljuk egy közös hálózatba összekötni Tehát ezt az egész 
egészségügyi ellátórendszert megpróbáljuk egységesíteni. Ez egy olyanfajta rendszer lenne, ami-
ben lenne egy nagy adatbázis, amit elérhetne a háziorvos is, a szakrendelő is és a kórház is. " 
(Szociális osztály vezető helyettes) 

„Nagyon sok pályázatot készítettem, ... egy olyan szöveget, amit egy héten belül le kellett volna 
írnom nyolcszor, egyszer felvittem a gépre, és hónapokon keresztül némi változtatással tudtam 
használni. " (Anyaotthon-vezető) 

„ Olyan mértékben sokszorozódik meg az ember teljesítménye, hogy az már minőségi ugrást is 
jelent." (Mérnök-közgazdász) 

„ Pont azokat munkafolyamatokat szünteti meg, teszi feleslegessé, amelyek kevésbé igénylik a 
kreativitást, a mechanikus munkafolyamatokat teszi könnyebbé. " (Bankellenőr) 

A lehetséges és a vélt károkról 

A számítógép használata a megkérdezettek szerint káros hatásokkal is járhat. Ilyen lehet 
az elidegenedés, a túlzott használat, illetve a függőség kialakulása, továbbá a munkafo-
lyamatok túlzott leegyszerűsítése. A többség nem hiszi, hogy az elidegenedés egy tech-
nológián múlna, de ha mégis volna ilyen, arról az ember tehet, és nem gép. 

Az egyetemi oktató így fogalmaz: „Nem hinném, hogy előfordulhat, hogy emberek majd úgy 
élik le az életüket, hogy ülnek a szobában a gép előtt, és nem szólnak senkihez sem." A gépészmér-
nök is úgy tarja gyerekei csetelését figyelve, hogy abban nincs semmi elidegenítő. A nyelvtanár 
szerint azonban „nagyon rossz az elidegenítő funkciójában, hogy az emberek néha a saját magá-
nyukat is úgy oldják meg, hogy komputeren keresztül eseteinek valakivel, aztán kiderül, hogy 
mégsem az igazi. Lehet, hogy ez jó, de lehet, hogy ez lélektanilag egy olyasmi, ami a normál 
emberi fejlődést kikerüli. " A főiskolai oktató azt mondja: „a számítógép akkor jelent problémát, 
amikor nem élek a valódi életben, és a számítógéppel teremtek egy virtuális világot, és elkezdek 
függni ettől a virtuális világtól. Ez éppen olyan, mintha drogot szednék be." De, rögtön hozzá 
teszi, ha vannak valódi emberi kapcsolatok, a számítógép nem okoz függőséget, még akkor sem, 
ha mellette virtuális kapcsolatok is léteznek. 

A túlzott használat is veszélyes lehet. Egyesek szerint azért, mert fizikai károsodások 
léphetnek fel, másfelől pedig, mert az ember elpocsékolja a drága időt „mindenféle vacak 
játékkal". Sokan először bedőlnek annak a „démoni erőnek", ami a számítógépből árad. 
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Ezen a zenetanár azt érti, hogy a számítógépezés „elsodorja az embert, órákat elvisz, ha az 
ember nem fegyelmezi magát, akkor tényleg iszonyatos időt elvisz. A túlzott használat azonban, 
többek véleménye szerint, a kezdeti „elszállás" után megszűnik. Egy egészséges, megfelelően 
szocializált személy előbb-utóbb rájön, hogy hol a határ, és képes lesz, hogy arra és addig használ-
ja ezt a technológiát, amire és ameddig célszerű. 

Egy másik - különösen a technikai fejlődés hatását tanulmányozó irodalomban - elter-
jedt vélekedés, hogy a számítógépek túlzottan leegyszerűsítik a munkát. Interjúalanyaink 
közül ezzel csak egyvalaki, a programozó értett egyet. 

A számítógép szerinte „ valóban leegyszerűsíti a munkafolyamatokat, ma már azt lehet tapasz-
talni, hogy egyetemi diplomával szinte adatrögzítést végeznek, hiszen a programok helyettük meg-
oldják, és kiszámolják és elemzik, amit kell". 

Mivel elterjedt nézet, hogy a számítógépezés különösen a gyermekek számára azért 
káros, mert miatta nem olvasnak, nincsenek a szabadban, megkérdeztük interjúalanyain-
kat, mi erről a véleményük. 

A többség osztja a történelemtanár véleményét, aki szerint a gyerekek nem azért nem olvasnak, 
mert számítógépeznek, hanem azért, mert nem tanítják meg őket olvasni. Nem tudják az olvasott 
szöveget értelmezni, nem értik meg, amit olvasnak, és ennek következtében nem is szeretnek 
olvasni. A másik oka annak, hogy a gyerekek túl sokat ülnek a gép előtt az, hogy a szülők és 
pedagógusok nem tanítják meg őket a helyes használatra. Sőt, egyes szülők, hogy nyugton marad-
jon a gyerek, a számítógépes játékok mellé ültetik őket. Mindazonáltal a többség, három-négy 
kivételtől eltekintve, nem tartja a gyermekek számára veszélyesnek a kordában tartott számítógé-
pezést. 

A káros-nem káros kérdésre a válaszok megoszlanak. A megkérdezettek közül 13 fő 
nem tartja károsnak a számítógépezést. A kutatók és oktatók, a szociális és egészségügyi 
foglalkozásúak, valamint a gazdasági és jogi foglalkozásúak többsége nem tarja károsnak 
a számítógép-használatot. A művészek és az újságírók fele tartja annak. A mérnökök és 
technikusok nagy része károsnak ítéli, míg a titkárok és asszisztensek közül mindenki lát 
valamiféle veszélyt a számítástechnika alkalmazásával kapcsolatban. 

Társadalmi hatások és a jövő 

Interjúalanyaink véleménye megoszlott abban a kérdésben, hogy a számítógépek térnye-
résének vannak-e társadalmi hatásai, s ha vannak, akkor kedvezők vagy kedvezőtlenek. 
Különösen a gazdasági és jogi foglalkozásúak vélik úgy, hogy a számítógépesítésnek 
semmiféle társadalmi hatása sincs. 

A számítógép az ügyvéd szerint semmi más, mint egy eszköz „amit meg kell tanulni használni. 
Nem szabad túlmisztifikálni a problémát. " Még határozottabban fogalmaz a közgazdász-statiszti-
kus: „ennek az egésznek egyszerűen nincsen társadalomformáló hatása. Egy munkaeszköz és kész". 

A kutatók és oktatók, a szociális és egészségügyi foglalkozásúak és a műszakiak érzékelik a 
társadalmi hatásokat. Véleményük azonban ezek előjeléről megoszlik. Egyesek szerint a számító-
gépek elterjedésének pozitív hatása van. „Demokratikusabbá válik az információ" - mondja a 
geofizikus. Ugyanerről beszél a főiskolai oktató: „A szabadság eszköze is. Nem lehet most már 
információktól megfosztani embereket, egyszerűen azért, mert lezárják az országhatárt. " Mások 
épp az ellenkező véleményen vannak, úgy gondolják, hogy a társadalom ketté szakad olyanokra, 
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akik használják a gépet, és olyanokra, akik nem. Ezáltal „egy szűk körre koncentrálódik egy olyan 
hatalom, amit egy számítógép tud elérni, és ezzel a többiek szabadságát korlátozza" - véli a 
gépészmérnök. 

A számítógép jövőjéről elég hasonlóan gondolkoznak a megkérdezettek. A többség 
beláthatatlanul korlátlannak látja. Ezt az eddig tapasztalható fejődés támasztja alá. 

„Amennyire én ezt látom, hogy ebben van a legnagyobb fejlődés az elmúlt 25-30 évben. Egy 
csomó minden nem változott. Gyerekkoromban is volt autó, repülő, hajó, most egy kicsit ugyan 
jobbak, de ami ezen a területen történt - döbbenetes, hogy mekkora volt a fejlődés." mondja a 
török világ kutatója. A lelkész véleménye is hasonló: „hogyha az elmúlt tíz évre visszagondolok, 
ez hatalmas ütemben pörgött, és gyorsult, ahogy a gépek finomodtak, gyorsultak és jobbnál jobb 
konstrukciókat dobtak piacra, hihetetlen gyors volt az elmúlt tíz évben. " 

A számítógépek az élet minden területére be fognak hatolni, és egyre nélkülözhetetle-
nebbek lesznek. Elsősorban azért, mondják többen, mert az információ áramlásának és 
rendszerezésének az eszköze lesz és az egyre nagyobb információt egyre nehezebb rend-
szerezni, tehát a számítógépes technika egyre nélkülözhetetlenebb lesz. 

Ma még nem tudjuk kihasználni az összes benne rejlő lehetőséget. Hogy még jobban lehessen 
hasznosítani, annak az a feltétele a számítástechnikus szerint, hogy még inkább felhasználóbarát 
legyen. „Felhasználóbaráton azt értem, hogy nem kell hozzá egyetemi végzettség, hogy valaki be 
tudjon kapcsolni egy számítógépet. Vezessen, érthető legyen, mutassa meg, hogy mit akarok, ha 
nem jól csinálom, kétszer kérdezze meg, hogy tényleg azt teszem-e, tehát ne kelljen hozzá egy felső 
szintű végzettség, ne kelljen hozzá nyomdásztechnikai végzettség, valaki egyszerű módon tudja 
használni." S végül egy mindnyájunknak szóló üzenet, amit az értékesítési asszisztens fogalmazott 
meg szép kereken: „ Úgy gondolom, hogy itt tulajdonképpen nincsen megállás és beláthatatlan az 
a fejlődés, ami ezután következik. Ettől nem kell megijedni, ez egy természetes dolog, egyetlen egy 
megoldás létezik tulajdonképpen, megtanulni ennek a helyes felhasználását, de én ebből a szem-
pontból abszolút bizakodó vagyok. " 

* 

Annak ellenére, hogy a vizsgálatból nem vonhatók le megcáfolhatatlan következtetések, 
hiszen az általunk használt minta nem volt reprezentatív, mind az alkotási lehetőségek, 
mind a számítógép használata tekintetében az egyes foglalkozási csoportokra egymástól 
részben eltérő viselkedés mutatható ki. A művészek, valamint az oktatók és kutatók 
munkájára jellemző leginkább a kreativitás, de a számítógép-használatuk eltérő vonáso-
kat mutat. Míg az utóbbi csoportba tartozók többsége mögött hosszú, kiterjedt és intenzív 
számítógép-használat áll, a művészek többsége csak későn és kényszerből vette rá magát 
ennek az új technikának az alkalmazására. A másik véglet a műszakiaké, akik kezdettől 
fogva nagyon pozitívan viszonyultak a számítógéphez, miközben az alkotási lehetőségeik 
korlátozottabbak voltak. A szociális és egészségügyi foglalkozásúak közepes helyet fog-
laltak el mind a számítógép-használat, mind a kreativitás tekintetében. A gazdasági és 
jogi foglalkozásúak többsége és a titkárok és asszisztensek számára nyújtott munkájuk a 
legkevesebb alkotási lehetőséget, és egyben ők használták legkevésbé intenzíven a szá-
mítógépes technikát. Összefoglalva tehát azt mondhatjuk, hogy akik kreatívabb munkát 
végeznek, azok az új technika adta lehetőségekkel is jobban élnek. A számítógép-haszná-
lat módját azonban nemcsak a munkában rejlő az alkotási lehetőségek, de magának a 
foglalkozásnak a jellege is befolyásolja. 
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TUDOMÁNYOS TÁJÉKOZTATÓ 

Közgazdasági Szemle, LII. évf., 2005. december (1010-1013. o.) 

Versenyelőnyök EU-kutatások révén 
A csúcstechnológiai kis- és középvállalkozások lehetőségei 

Building Competitive Edge through EU Research: What's in it for High-Tech 
SMEs, Cambridge, 2005. október 24. 

A vállalati és az akadémiai világ számára egyaránt üzenetértékű, hogy az Európai Bizott-
ság a csúcstechnológiai kis- és középvállalkozások kutatási lehetőségeiről szervezett saj-
tókonferencia helyszínéül Cambridge-t választotta. Cambridge - az európai tudományos-
ság fellegvára, egyszersmind az egyik leggyorsabban fejlődő európai csúcstechnológiai 
klaszter - egyszerre mintaképe a középkorig visszavezethető európai tradícióknak és a 
21. századi európai törekvéseknek. A Cambridge-i Egyetem az utóbbi évtizedekben szé-
lesre tárta kapuit az üzleti világ felől érkező hatások előtt, professzorai kipörgetett (spin-
o f f ) cégek tucatjait alapították, diákjai ipari projektekben szereznek gyakorlati tapasztala-
tokat. A magyar akadémiai világ számára az európai egyetemek bölcsőjének a példája 
különösen fontos. Az egyetemek klasszikus misszióját a kutatások aprópénzre váltásától 
féltő hazai kutatók számára Cambridge aggályaik élő cáfolata. 

A sajtókonferenciának az 1970-ben a Trinity College által életre hívott Cambridge 
Science Park adott otthont. Az egyik legnagyobb európai tudományos parkban egyetemi 
professzorok közreműködésével embrionális csúcstechnológiai üzleteket növelnek élet-
képes vállalkozásokká. A cambridge-i tudományos park, amely jelenleg 71 csúcstechno-
lógiai vállalkozásnak ad otthont, az üzlet-akadémia együttműködés egyik legfontosabb 
színtere Nagy-Britanniában. A tudományos park alapítása óta több mint 35 kipörgetett 
vállalkozást hoztak létre - főként biotechnológiai és az informatikai profillal, és továb-
bi 150 vállalkozásban érdekeltek egyetemi emberek. Cambridge egyszersmind a regi-
onális és nemzetközi hálózatosodás sikeres példája. A Cambridge Network több mint 
800 tagot számlál, és fontos szerepe van a közös európai kutatások fellendítésében. 
A konferenciatermet a tudományos parkon belül a TWI, a világ egyik legnagyobb füg-
getlen kutatócentruma bocsátotta a 21 európai országból érkezett részvevők rendelke-
zésére. A rendezvény érdekes eseménye volt a világ 66 országában működő 3500 tár-
saság számára kutatási és egyéb szolgáltatásokat nyújtó, a különféle anyagok összeil-
lesztésével, hegesztésével foglalkozó, a lézertechnológiákban jeleskedő kutatási cent-
rumban tett tanulmányi séta. 

A konferencia helyszínén túl előadóinak személye is figyelemre méltó volt. A kulcs-
előadást tartó brit miniszter, Barry Gardiner újonnan kialakított kormányposztjának el-
nevezése: „versenyképességi miniszter" tökéletesen egybevágott a konferencia fő vitaté-
májával, amelyet röviden „az európai versenyképesség megteremtése kutatások révén" 
címmel lehetne illetni. Nagy-Britannia számára a globális versenyben való helytállásra jó 
esélyt nyújt az, hogy gyógyszeripari, illetve biológiai iparága a világon a második, jelen-
tős úgynevezett kreatív ipart mondhat a magáénak, az űriparban és a pénzügyi szolgálta-
tásokban is élen jár. Mégis - ahogyan az angol versenyképességi miniszter előadásában 
elhangzott - csak átlagos innovációs tevékenységet tud felmutatni. Ezzel Barry Gardiner 
nemcsak Anglia, hanem az EU Achilles-sarkára mutatott rá: az innovációs versenyben 
való lemaradásra, olyan körülmények között, amikor az innovációt joggal tarthatjuk a 
globális verseny első számú terepének. Iso Saragossi, az Európai Bizottság általános 
tudományos igazgatóságának igazgatója előadásában ezt a képet a biotechnológiai ipar-
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ból vett tényekkel egészítette ki. Bár adatai szerint Európa ugyannyi csúcstechnológiai 
ki- és középvállalatot számlál a biotechnológiában, mint az Egyesült Államok, az európai 
cégek jóval lassabban növekednek tengerentúli vetélytársaiknál. A lisszaboni program-
ban megfogalmazott törekvés az Egyesült Államok utolérésére illúziónak bizonyulhat a 
Saragossi által idézett adatok fényében: miközben körülbelül ugyanannyi csúcstechnoló-
giai kipörgetett cég működik Európában a biotechnológiai iparágban, mint az Egyesült 
Államokban, az Óceán túlsó partján kétszer annyi embert foglalkoztatnak, és háromszor 
annyit költenek K-I-F-re, mint Európában. Talán még az előbbieknél is fontosabb azon-
ban az, hogy az Egyesült Államokban az európainál három-négyszer nagyobb kockázati 
tőke kész a K+F-igényes cégek, illetve projektek finanszírozására. 

Korántsem csak az Egyesült Államok felől érzékeltek azonban kihívást a konferencia 
előadói. Kína és India is többször került szóba ebben az összefüggésben. A kontinensnyi 
országok versenyképességi potenciáljáról árulkodik az a konferencián említett adat, hogy 
egyetemeik évente 4 millió mérnököt bocsátanak ki, miközben az Unió szinte minden 
országában csökken a diákok érdekeltsége a műszaki és természettudományok iránt. Még 
a tudomány fellegvárában, Cambridge-ben is hiány mutatkozik kémikusokban. Ezzel a 
sajtókonferencia egy fontos kérdésre irányította a figyelmet: nevezetesen az oktatásra, 
illetve az oktatási intézmények megkerülhetetlen szerepére az európai K + F, illetve a 
csúcstechnológiai kisvállalkozások fellendítésében. A csúcstechnológiai kis- és közép-
vállalkozások eredményessége több szempontból is oktatásfüggő. Hiszen - ahogyan Iso 
Saragossi hangsúlyozta - az akadémiai-egyetemi világból kiinduló tudástranszfer az első 
lépcső e vállalkozások létrejöttében, s a friss tudással felvértezett diákok a kipörgetett 
cégek fontos emberi erőforrásai. A csúcstechnológiai vállalkozásokban - a legmagasabb 
szintű műszaki és természettudományos tudás mellett - nagy súlya van a vállalkozó szel-
lemnek, illetve vállalkozói készségeknek is. Ez utóbbiak kialakítása szintén javarészt az 
oktatási intézményekre vár - az alsó fokú oktatástól egészen a PhD-szintig. A konferen-
cián hangsúlyt kapott a vállalkozó szellem kibontakozását akadályozó pszichológia kor-
látok ledöntésének a szükségessége. Az európai fiatalok körében ma ugyanis jóval kevés-
bé jellemző életcél egy vállalat vagy bármilyen önálló vállalkozás működtetése, mint az 
alkalmazottként elérhető karrierutak. Szóba került egy igen érdekes a kezdeményezés. 
A vállalkozói ambíciók és készség felkeltése érdekében 13-16 éves fiatalok számára egy-
két hetes táborokat szerveznek, s az ott szerzett tapasztalatok alapvetően változtathatják 
meg e fogékony korban vonzódásukat a vállalkozás iránt. 

A csúcstechnológiai kis- és középvállalkozások fejlődésének azonban nem csak a vál-
lalkozási szellem és ismeretek hiánya a kerékkötője. Ahogyan Dávid Marlow, a Kelet-
Angliai Fejlesztési Ügynökség (East of England Development Agency) vezérigazgatója 
előadásában kifejtette, a szakmai támogatás szétaprózódottsága, a kis- és középvállalko-
zások, valamint a regionális tudásbázisok közötti együttműködés hiánya szintén felelőssé 
tehető a lassú előrehaladásért. Problémát jelent az is, hogy a kis- és középvállalkozások 
nem fektetnek elegendő tőkét az innovációs tevékenységbe, a K + F ma inkább a nagy 
cégekre jellemző. Problematikusnak tartotta továbbá a vezérigazgató azt is, hogy a köz-
szférában folyó K + F-finanszírozás elszakad a magánszektor hasonló beruházásaitól, s 
ily módon értelemszerűen nem bontakozhatnak ki szinergikus hatások. 

A konferencia középpontjában azonban korántsem csak a versenyképességi problémák 
és akadályok álltak, hanem sokkal inkább az Európai Unió 6. és 7. keretprogramja által 
kínált lehetőségek a csúcstechnológiai kis- és középvállalkozások számára. Hogy ponto-
san mely vállalatok sorolhatók a csúcstechnológiai vállalkozások körébe, arra az Európai 
Uniónak még nincs elfogadott definíciója. Meghatározásukra Bob Keown, a Beta 
Technology Ltd elnöke tett kísérletet, megkülönböztetve a csúcstechnológiai, a közepes 
és alacsony technológiai színvonalú (médium- és low tech) cégeket a kis- és középvállal-
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kozások között. A csúcstechnológiai kis- és középvállalkozásokat Bob Keown kutatásigé-
nyes vállalakozásokként határozta meg, amit azzal is fémjeleznek, hogy önálló K+F-
osztályuk, részlegük van. Második kritériumként az előadó szintáttörő technológiák je-
lenlététjelölte meg a cégben, ami értelemszerűen stratégiai gondolkodást, a K + F-straté-
gia explicit megfogalmazását feltételezi. Végül, de egyáltalán nem utolsósorban azt is 
fontosnak tartotta a csúcstechnológiai minősítés szempontjából, hogy e cégek rendszere-
sen kutatási eredményeket használnak a termék-, illetve folyamatfejlesztésben. Bob Keown 
tényekre hivatkozva azt a meglepő megállapítást tette, hogy az Unió különböző program-
jai sokkal inkább az ipari jellegű kis- és középvállalkozásokat támogatták, mint a csúcs-
technológiai vállalkozásokat. Ez vonatkozik mind az 1991-ben a 3. keretprogramban 
elindított CRAFT díjra (Cooperative Research Award), mind a 6. keretprogram égisze alatt 
bevezetett Collective Research Awardra. E valós probléma ellenére a konferencián képet 
kaphattunk a 6. keretprogram néhány nagyon sikeres európai kezdeményezéséről is. 

A 2003. december 18-án elindult NANOMAT program, amelyről Paola Galváoa, a 
luxembourgi székhelyű Innova Europe Sarl programigazgatója adott áttekintést, egyszer-
re célozta az európai együttműködést a nanotechnológiában és az ezen a területen műkö-
dő kis- és középvállalkozások bevonását az európai kutatási hálózatba. A projekt abban a 
tekintetben is jó példával szolgál, hogy az öt régi európai tagállam mellett öt új tagállam, 
illetve EU-tagság előtt álló társult ország intézményei vesznek részt benne a francia 
EuroQualitytól a Bukaresti Egyetemen keresztül a magyar Puskás Tivadar Alapítványig. 
A NANOMAT program számos kézzelfogható, számokban kifejezve is imponáló ered-
ményt mutathat fel: 500 kis- és középvállalkozást láttak el információval, 300 kiválasz-
tott kis- és középvállalkozás számára tartottak tréningeket, 200-nak ezek közül testre 
szabott információkat nyújtottak az új technológiákról, és 120 társaságnál végeztek tech-
nológiai auditot. Hasonló célok vezérlik a veszélyes globális játékosokkal szembenéző 
biotechnológiai iparban az EUROTRAS-BIO nevű szervezetet is, amelynek missziója, 
hogy segítséget nyújtson „a kiscégeknek a nagy játékban". 

A konferencián sor került az európai együttműködés révén elért konkrét eredmények 
számbavételére, amelyek csúcstechnológiai kis- és középvállalkozások, egyetemek, he-
lyi közigazgatási szervek és az Európai Unió együttes közreműködése révén láttak napvi-
lágot a 6. keretprogram támogatásával. A biometrikus adatokat tartalmazó digitális útle-
vél például, amelyet OmidAval, a stockholmi székhelyű Smarticware cég vezérigazgató-
ja mutatott be, annyira kézzelfogható volt, hogy a prototípus három példányát körbead-
ták a résztvevők között. A hároméves e-útlevél programban hét EU-ban működő cég 
vesz részt, kicsik és nagyok, új és régi tagállambeliek egyaránt - a Siemens AG-től a 
szlovéniai székhelyű Mirage Holography Studio nevű vállalkozásig. A cél nemzetközi 
forgalomban elfogadható, hiteles útlevél kialakítása, amellyel elkerülhetők a vízumkölt-
ségek, és amely gyors, unikális és biztonságos személyazonosítást tesz lehetővé a koráb-
biaknál lényegesen kisebb költségek mellett. A program azt is vállalta, hogy adatokat 
szolgáltat az EU-tagállamok számára a nemzeti törvénykezésnek az új típusú útlevélhez 
való igazításához. 

A konferencián szereplő jó példák közül nemcsak a biometrikus adatokkal dolgozó e-
útlevél érinti jelentősen az európai polgárok mindennapjait. Róbert Anthony professzor, 
a Cell Analysis cég képviselője filmvetítéssel illusztrálva mutatta be a RASTUD (Rapid 
Antibiotic Suspceptibility Testig Using Dielectrophorezis) programot. A program három 
tagállamot (Anglia, Németország, Spanyolország) érint közvetlenül, valójában azonban 
minden európai számára életbevágó, és nem is csak átvitt értelemben. A RASTUD ugyanis 
új alapokra helyezte a baktériumok kimutatását és antibiotikum-érzékenységük vizsgála-
tát. A baktériumtenyésztés közismerten hosszadalmas folyamat, míg a csipbe épített arany 
mikroelektródák használatára alapozott elektroforézis révén - amely a RASTUD prog-
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ram lényege - kevesebb mint 60 perc alatt kimutatható a baktérium a mintákban. 
A dielektroforézisre épülő baktériumdetektor (bact detect) elkészült, és klinikai kipróbá-
lásra vár. Aligha lehet eltúlozni annak jelentőségét, hogy a transzfúzióra szánt vért, 
illetve a vérkészítményeket megbízhatóan és gyorsan szűrjék - jelentősen mérsékelve 
ezzel a vérrel kapcsolatos kockázatokat, a különféle vérkészítményekkel ellátott betegek 
mortalitási és morbiditási mutatóit. 

Ezek a kézzelfogható eredmények és még hasonló, a konferencián bemutatott gyakor-
lati sikerek egyértelműen bizonyították az európai összefogás hasznosságát a kutatások-
ban és a csúcstechnológiai vállalkozások fontos szerepét a versenyképességben. A 2007-
2013 közötti időszakot átfogó 7. keretprogram különös hangsúly tesz a csúcstechnológiai 
kis- és középvállalkozásokra. Míg a 6. keretprogramban a jó tervek kétharmadát kényte-
lek voltak elutasítani a költségvetési korlátok miatt, a 7. keretprogramban rendelkezésre 
álló 1,9 milliárd euró a támogatási összeg megduplázódását jelenti. A program kilenc -
európai szempontból különösen fontos - területen támogatja az egyetemek, az ipar, a kis-
és középvállalkozások, a kutatócentrumok és a közigazgatás együttműködését. A prog-
ram Ideák elnevezésű elemének célja az európai szinten versenyző csoportok határterüle-
ti kutatásainak a támogatása. Ez szinte testre szabott támogatás a csúcstechnológiai kis- és 
középvállalkozások számára. A Emberek elnevezésű szegmens a kutatási szektorban meg-
lévő emberi erőforrások mennyiségi és minőségi fejlesztését célozza, és a kutatók Európá-
ba vonzására, illetve Európában tartására szolgál - a korábbiaknál jóval nagyobb lehetősé-
geket kínálva a kontinensüknek oly égetően szükséges „agyak" számára. A Kapacitások 
nevű elem pedig a kutatás feltételeinek, infrastruktúrájának a javításra irányul szerte Eu-
rópában, beleértve természetesen a csúcstechnológiai kis- és középvállalkozásokat is. 

Az óraműpontossággal szervezett konferencián számos igen értékes információhoz 
jutottak a részvevők. Magyarországon, ahol a teljes K + F 48,6 százaléka 17 nagy nem-
zetközi vállalathoz kötődik, és ahol a körülbelül 1,3 millió (!) bejegyzett vállalkozás közül 
a 700-at (!) sem éri el a K+F-tevékenységet folytató cégek száma, Cambridge tanulságai, 
a konferencián bemutatott példák és lehetőségek különösen figyelemre méltók. 

Szabó Katalin 

Szabó Katalin a Közgazdasági Szemle főszerkesztője, egyetemi tanár. 
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Gazdaságpolitikai választások. Helyzet és teendők 2006-ban 
GKI Gazdaságkutató R t . , Budapest, 2005. november 8. 

Gazdaságpolitikai választások címmel hirdette meg őszi konferenciáját a GKI Gazdaság-
kutató Rt., de az előadások és a felszólalások érzékeltették, hogy fél évvel a parlamenti 
választások előtt korlátozott a meghívott jelenlegi és volt kormánytagok előadói mozgás-
tere. A megszólalásokat ugyan áthatotta, hogy meg kellene találni legalább a közmeg-
egyezés minimumát, de valójában eltérő gazdaságfilozófiák csaptak össze. Az előadások 
után professzorok és kutatók - Chikán Attila és Bod Péter Ákos egyetemi tanár valamint 
Csillag István (egyaránt volt miniszterek); továbbá Akar László és Karsai Gábor, a GKI 
munkatársai - kérdezték a meghívott szakértőket. 

A konszenzuskeresés jegyében Kóka János gazdasági miniszter a Versenyképesség vagy 
képességverseny című előadásában elismerte, hogy a versenyképességnek fontos eleme a 
makrogazdasági stabilitás, az állam terjedelmének szűkítése, az intézményi és szabályo-
zási környezet korszerűsítése, de hozzátette, nagy szükség lenne politikai stabilitásra és 
konszenzusra is. Kitért arra, hogy például a tőkevonzás szempontjából az IMD, a World 
Economic Forum, a KPMG, az Ernst and Young és az AT Kearney felmérései javuló 
vagy vezető helyre teszik Magyarországot. Említette Írországot a gazdasági növekedés 
és a tőkebeáramlás gyorsításának jó példájaként, és felhívta a figyelmet arra, hogy a 
kiszámíthatóságot növelné, ha a befektetők tudnák, mit várhatnak az egymást követő 
kormányoktól. 

Chikán Attila a Nemzeti Fejlesztési Tervről kérdezett. Kóka szerint a versenyképesség 
javítása a cél, kiemelten kellene költeni az uniós pénzekből az infrastruktúrára, az inno-
vációra, a kutatás-fejlesztésre, a foglalkozatás bővítésére és a beruházások serkentésére. 
Bod Péter Ákos a gazdasági tárca oktatási, szakképzési terveit firtatta. A miniszter azt 
mondta, a minisztérium már megkezdte az egyeztetéseket a legnagyobb cégekkel a mun-
kaerőigényekről, s elképzelhető, hogy a vállalatok ösztöndíjakkal segítik az oktatás fi-
nanszírozását annak érdekében, hogy hosszabb távon biztosítsák az utánpótlást, hiszen 
egyre fontosabb tényező lesz a képzettség színvonala. 

Matolcsy György - volt gazdasági miniszter- szintén közmegegyezésen alapuló prog-
ramot hirdetett Hány még a 7 százalék? címmel. Véleménye szerint a következő kor-
mány 2006 nyarán riadtan szembesül a valóságos helyzettel, a szinte kezelhetetlen iker-
deficittel, ami az utóbbi 15 év terméke. 2005-ben a gazdaság a GDP 15 százalékának 
megfelelő külső forrást vont be, de ez sem volt elég a hétszázalékos növekedés elérésé-
hez, s ez példátlan. Írország, Dél-Korea még a hét százaléknál is gyorsabban bővült, 
ilyen külső hatás nyomán. Baj van tehát. Mit lehet tenni? Matolcsy négypontos progra-
mot vázolt fel: 1. 500 ezer legális új munkahely teremtése radikális adócsökkentés, vala-
mint Széchenyi- és Kossuth-tervek révén; 2. a hárommilliárd dolláros magyar tőkekivitel 
felfuttatása az eddig külföldről beáramlott - hatvanmilliárd dollár közeli - szintre; 3. a 
nyolcszázezres közalkalmazotti létszám kétszázezres csökkentése; 4. az euró mielőbbi, 
már 2009-es bevezetése. 

Matolcsyhoz hasonlóan Járai Zsigmond, az MNB elnöke is új gazdaságpolitikát sürge-
tett Ajánlásaim a következő kormánynak címmel tartott előadásában, mert fenntartható 
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pályára kell állítani a magyar gazdaságot, mégpedig nem csupán az euró bevezetése 
érdekében. Reményei szerint a politika is felismeri ezt, máskülönben a piac ébreszti rá, 
hogy túlságosan magas az államháztartás és a folyó mérleg hiánya. Véleménye szerint 
legalább 1300, de inkább 2000 milliárd forintot kellene lefaragni a kiadásokból, az adó-
terhelést a GDP negyven százalékáról harmincra kellene csökkenteni, az újraelosztás 
mértékét pedig ötvenről negyven százalékra. Azt javasolta, hogy az államháztartást a 
kormány hozza egyensúlyba, s tűzze ki célul az államadósság teljes megszüntetését. Ha 
semmi sem változik, akkor 2100-ban sem lesz eurónk, nemhogy 2010-ben - jelentette ki. 
Elkötelezettség esetén viszont akár 2009-ben is bevezethetjük a közös valutát. Jó példa 
Spanyolország, ahol az euró bevezetése előtti években hasonlóan nagy kiigazítást hajtot-
tak végre, mint amire Magyarországon is szükség volna. 

Chikán Attila szerint nem látni, mi veszi rá a politikát a változtatásra. Járai úgy 
gondolja, hogy a józan belátás, hiszen az önmagában is bizonytalan EU nem fejt ki 
nyomást, a piac azonban büntethet, mert Magyarország az egyik legsebezhetőbb or-
szág. Bod Péter Ákosnak az ERM-2 árfolyamrendszerre vonatkozó kérdésére azt vála-
szolta, akkor érdemes belépni, ha a fiskális politika ezt támogatja. Ami a belépéskori 
árfolyamot illeti, a tapasztalatok azt mutatják, hogy más országok esetében ez nagyjából 
a piaci árfolyam volt, így a mostani helyzettől egyik irányba sem kellene nagyobb moz-
gásokat gerjeszteni. 

Mitől jön a tőke? címmel Sugár András, a Befektetési Tanács társelnöke arról beszélt, 
hogy a beáramlott 60 milliárd dollár a GDP 55 százalékára rúg, magasabb, mint bárhol 
másutt a régióban, de tudomásul kell venni, hogy a fejlesztési pénzekért vérre menő 
küzdelem bontakozik ki. Bátorító, hogy az itt megtelepedett vállalatok bizakodóan tekin-
tenek a jövőbe. 

Katona Tamás, a PM államtitkára azzal érvelt, hogy az Európai Unióban empátiával 
figyelik a magyar államháztartási gondokat, hiszen rajtunk kívül még tizenegy ország 
lépi át a deficitkorlátot. Kreatív kiigazítás címet viselő előadásában arról beszélt elsősor-
ban, hogy a magyar gazdaság makrómutatói jók. Felhívta a figyelmet arra, hogy a Járai 
Zsigmond által említett adatok nem pontosak, hiszen az adó- és járulékbevétel a GDP 36 
százaléka lesz 2006-ban, s le lehet vinni 30 százalékra, kérdés, mennyi idő alatt. Az 
államadósság sem érte el a GDP hatvan százalékát, s bár az arány emelkedett az utóbbi 
években, de 1995-ben még 87 százalék volt, nincs tehát tragikus helyzet, s az adósság-
szolgálat a GDP 3,6 százalékra csökken az idei négy százalékról. Véleménye szerint 
2008-ra teljesíthetők lesznek az euró bevezetésének feltételei is, az ESA deficit a GDP 
2,9-3,7 százaléka lesz 2008-ban. 

Bod Péter Ákos a tartalékokról érdeklődött, amire Katona Tamás azt válaszolta, hogy 
2001 - tehát az infláció alábecslése miatt keletkezett többletbevétel éve - óta görgetnek 
egy összeget előre, de csak annyit lehet költeni, amennyit a költségvetési törvény enge-
délyez. Chikán Attila azt vetette fel, ha ennyire jó az általános helyzet, mi lehet Brüsszel 
vagy a piacok problémája? Katona szerint való igaz, hogy 1997 óta egyetlen kormány 
sem vitte végig az államháztartási reformot. Azért vannak tervek. Jelezte, nem kell két-
százezer embert elküldeni a közszférából, van intézményi tartalék másutt, például túl sok 
a kórházi ágy, a felsőoktatásban pedig arra képeznek, amire van kapacitás, s nem arra, 
amire a gazdaságnak igénye volna. 

Varga Mihály, a Fidesz gazdaságpolitikai kabinetjének vezetője Az én bivalybőr tás-
kám címmel más oldalról közelített, mint Matolcsy. Úgy vélte, nem lehet a következő 
esztendőkben évente 300 milliárd forintot megtakarítani, s kétséges a 2010-es 
euróbevezetés. Figyelembe kellene venni a gazdaság teljesítőképességét, s inkább lassí-
tani az autópálya-építéseket. Az állami kiadásokon lehet spórolni, de nincs jelentős tarta-
lék a megyerendszer megszüntetésében, vagy ha kisebb önkormányzatok esetén a felada-
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tokát társadalmi munkában oldják meg. Adócsökkentésre is szükség lenne, bármily koc-
kázatos is, de nincs más lehetőség. Csillag Istvánnak arra a felvetésére, hogy az előző 
kormány is igyekezett a költségvetésen kívülre helyezni a sztrádaépítések finanszírozá-
sát, Varga emlékeztetett arra, hogy akkor még nem volt az ország az unió tagja, s más-
képp lehetett számolni. Ma azonban erre nincs lehetőség. 

Az üzleti szféra képviseletében Kisbenedek Péter, az Erste Bank elnök-vezérigazgató-
ja Egyesült erővel címmel mutatta be a Postabank-felvásárlás történetét. Az egész térség-
ben jelenlévő pénzintézet egyértelműen érdekelt a GDP növekedésében, hiszen ez saját 
növekedésének záloga. Kérdésekre válaszolva kifejtette, hogy a kis- és középvállalatok 
egyre inkább finanszírozhatóvá válnak, s olyan gazdaságpolitikát kellene folytatni, amely 
hagyja megszületni, bővülni ezeket a társaságokat. Hozzátette: nem felétlenül pénzbeli 
támogatásra van szükség; s tapasztatai szerint a magyar tőke számára elsősorban a leendő 
EU-tagok kínálnak jó befektetési lehetőségeket. 

Bodnár Zsolt, a T-Mobile vezérigazgató-helyettese az államigazgatási megtakarítások 
felöl közelítette meg üzletágának tevékenységét. Zsebben hordott hivatalok című előadá-
sában kifejtette, hogy a 8,5 millió mobiltelefon a mai technológia alapján is képes az 
ügyfél, az állampolgár azonosítására, s az e-kormányzati portál fejlesztésekor ezt figye-
lembe véve lehetne egyszerűsíteni és olcsóbbá tenni az ügyintézést. 

Nagy gazdák és kisgazdák címmel Raskó György agárközgazdász tartott előadást, rá-
mutatva az erős védelem, valamint a nyitottabb, globalizált politika ellentétére, nevezete-
sen arra a dilemmára, amellyel az EU jelenleg szembenéz. A WTO-tárgyalásokon az EU 
engedményeket tesz a piacnyitás érdekében. Az uniós csatlakozás mindenesetre védelmet 
nyújt a magyar növénytermesztőknek, a felvásárlási árak jó jövedelmezőséget biztosíta-
nak, de nagy szociális kihívás, hogy az őstermelők kiszorulnak a termelésből, s nem 
tudnak más tevékenységet találni. A jövő a tőkeerős vállalkozásoké. 

A vitát Vértes András, a GKI elnöke zárta Mennyország vagy pokol címmel. Vélemé-
nye szerint a választások után lehetségesek a költségvetési megszorítások a GDP 1-2 
százaléka erejéig, s ekkor kezdődhet meg az állam reformja. Legalábbis erre számítanak 
a GKI kutatói. A 25-ről 20 százalékra csökkenő felső áfakulcs bevezetése után egy év 
múlva az egységesen 20 százalékos áfa várható. Az infláció a GDP 2-2,5, az államház-
tartás hiánya a GDP 5,5 százaléka lesz. Természetesen hiteles, fegyelmezett fiskális 
politikára, strukturális reformokra szükség van. Vértes szerint helytelen ikerdeficitről 
beszélni, a folyó mérleg hiányát nem a költségvetési hiány okozza elsősorban, s ha előb-
bi csökken is, utóbbi akkor is hat százalék felett marad. Matolcsy adataira utalva, Vértes 
szerint túlzás azt állítani, hogy a GDP 15 százalékát érte el a külső forrásbevonás, ez 7-
8 százalék. A radikális adócsökkentés mint megoldás szintén illúzió, s a tapasztalatok azt 
mutatják, hogy évente legjobb esetben is csak egy százalékkal növelhető a foglalkoztatás, 
nehéz tehát elképzelni gyorsan 500 ezer új legális munkahelyet. Fölösleges lenne nullára 
csökkenteni az államháztartási hiányt, és költségvetési egyensúlyra törekedni. A lényeg, 
hogy azt kell tenni, amit mondunk. Ha ehhez tartjuk magunkat, azt az EU is elfogadja -
szögezte le Vértes András. 

Blahó Miklós 
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Kissé megkésett vállalkozás 
Laki Mihály-Szalai Júlia: Vállalkozók vagy polgárok? 

Osiris, Budapest, 2004, 272 o. 

Másfél éve jelent meg Laki Mihály és Szalai Júlia könyve, ám az akadémiai közgazdász-
közösség nem nagyon kényeztette el figyelmével.1 Noha nem állíthatjuk, hogy a hazai 
nagyvállalkozók világa - sikereik vagy kudarcaik háttere és főként a siker kézzel fogható 
eredménye - hidegen hagyná a nyilvánosságot. Egyre-másra születnek a leggazdagabb 
100, 150,... magyarországi vállalkozóról íródott publikációk az írott és elektronikus tö-
megkommunikációban. Miért érdemes mégis kézbe vennünk Laki és Szalai könyvét? 

A szerzők vállalkozása kettős. Céljuk, hogy tárgyilagos, értékmentes elemzését adják 
a (nagy)vállalkozóvá válás lehetséges és ténylegesen megfigyelhető folyamatainak a rend-
szerváltás utáni Magyarországon. Ezenkívül felvetik, majd igyekeznek megválaszolni a 
Thomas Mann-i, Max Weber-i kérdést: nagypolgárok-e a nagyvállalkozók? Tehát várha-
tó-e, hogy a volt szocialista politikai-gazdasági rendszer összeomlását követően megin-
dult „eredeti tőkefelhalmozás" kitermeli a szó hagyományos értelmében vett polgáro-
kat? Válhatnak-e az újsütetű hazai nagyvállalkozók a politikai és főként a kulturális élet 
olyan meghatározó szereplőivé Magyarországon, mint amilyen szerepet elődeik játszot-
tak a második világháború előtti Magyarországon, vagy például a Wallenbergek Svédor-
szágban? 

Az ismertetést kezdjük az elemzés módszertani, hipotézisalkotó fejezeteivel, miként 
azt a szerzők is teszik könyvükben! A nagyvállalkozó fogalmának megalkotásakor két 
fontos tényezőt vettek tekintetbe: a vállalat méretét, amelyben ezek a személyek működ-
nek és maguknak a személyeknek a vállalat vagyonából való részesedését, illetve a válla-
lat irányításában betöltött szerepét. Laki és Szalai azokat a személyeket tekintették nagy-
vállalkozónak, akik legalább egymilliárd forint éves árbevételű és legalább 50 főt foglal-
koztató cégek meghatározó tulajdonrészének birtokában vannak, illetve az ilyen cégek-
ben felsővezetői pozíciót töltenek be. A könyv talán legnagyobb érdemének azt tekinthet-
jük, hogy a szerzők - a hazai esettanulmányokon alapuló elemzések legjobb hagyomá-
nyait követve - elemzéseiket az elemzés „tárgyaival" készített igen részletes interjúkra, 
valamint kiegészítő statisztikai adatbázisokra építették. Elkerülték tehát az ideológiave-
zérelt sztereotípiákra építkező megközelítés és az elméleti hipotézisekből deduktív mó-
don levezetett „papírvállalkozó-alkotás" csapdáit. Hogy ezekbe a csapdákba mily könnyű 
beleesni, azt jól mutatja a szerzők által is idézett könyvek sora a Válasz Kiadó gondozá-
sában. Ezek a könyvek ideológiai prekoncepció alapján íródtak. De olyan kiváló szerző-
ket is tévútra vitt a dedukció, mint például Dávid Stark, aki szerint a posztszocialista 
eredeti tőkefelhalmozás nem más, mint a korábbi állami tulajdon „rekombinálása", újra-
csoportosítása az állami vállalatok és ezek vezető menedzserei között (Stark [1996]). 

1 A könyvről ismertetést írt Kornai János a Magyar Tudomány 2004/11. számában, valamint Lengyel 
György az Acta Oeconomica 2005. 2. számában, Czakó Ágnes a Szociológiai Szemle 2005. 2. számában és 
Gyáni Gábor a Holmi 2005. 5. számában. A szűken vett szakmai elemzéseken kívül figyelmet érdemel még 
Major Bea: Magyar Buddenbrook? Beszélgetés Laki Mihállyal és Szalai Júliával. Kritika, 2004. november, 
16-19. o. 
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Ebből pedig közvetlenül adódik a következtetés: a magyar nagyvállalkozók sem lehetnek 
mások, mint a volt állami nagyvállalatok vezetői. De említhetjük Szelényi Ivánt is, aki 
arra a következtetésre jutott, hogy a gazdasági átalakulás nyomán nem a tulajdon, hanem 
az irányítási funkciók megszerzése határozta, határozza meg a gazdasági hatalmat (Szelényi 
és szerzőtársai [1996]). Mivel a gazdaságirányításban a volt állami nagyvállalatok vezető 
menedzsereinek többsége továbbra is meghatározó szerephez jut, a kelet-európai - és így 
a magyar - kapitalizmus nem más, mint „menedzseri kapitalizmus". 

írásomnak nem tárgya sem az említett, sem más szerzők műveinek bírálata, ezért csak 
megjegyzem, hogy Laki és Szalai szerencsére nem ezt az utat követték. Ragaszkodtak az 
általuk megismert tényekhez, és azok alapján formálták következtetéseiket. Megemlítem, 
hogy ez nem véletlenül és előzmények nélkül történt így. Laki Mihály a hazai „esettanul-
mányos iskola" egyik megalapítója volt, és egyik legkiválóbb képviselője maradt. 

Csupán részletkérdés, de talán említésre érdemes: a magyar statisztikai gyakorlatban a 
kisvállalkozások definícióját az Európai Unióban használt mértékekhez igazították. Ezek 
szerint kis- és közepes vállalkozásnak az 50-299 főt foglalkoztató és legfeljebb négymil-
liárd forint éves árbevételt elérő cégek számítanak. Tekintetbe veszik továbbá a vállalat 
eszközállományának értékét is. Itt az egymilliárd forint jelenti a felső határt. A besorolás 
határa emellett mozog is: az éves árbevétel szintjét időszakonként felfelé igazítják. Talán 
szerencsés lett volna, ha a szerzők is ezeket a statisztikai határokat alkalmazzák. Definí-
ciójuknak azonban van egy igen lényeges - és mások által nem hangsúlyozott - eleme. 
Nagyvállalatnak azt tekintik, amelyben az irányítási rendszer hierarchikus. A vállalat 
vezetője-vezetői tehát nem állnak közvetlen kapcsolatban a tényleges termelést-szolgálta-
tást végzőkkel, hanem többszemű irányítási láncon keresztül vezetik a céget. Ennek je-
lentőségét talán nem is kell hangsúlyoznunk. Egy vállalat működésmódját, piaci alkal-
mazkodóképességét, foglalkoztatási gyakorlatát minden bizonnyal jelentősen befolyásol-
ja, ha a „tulaj" naponta végigmegy az üzemen, közvetlenül ellenőrzi a munkavégzést, 
személyesen ismeri alkalmazottait, és közvetlenül adja utasításait. 

Laki és Szalai könyvük első fejezetében sorra veszik azokat az uralkodó hipotéziseket, 
amelyekkel az elemzők dolgoztak a hazai eredetű nagyvállalkozások feltérképezésénél. 
A hipotézisek megalkotói között megjelennek külföldi szerzők is - mint például Jadwiga 
Staniszkis, aki a lengyelországi nómenklatúra-nagyvállalkozókról írt átfogó elemzést az 
1990-es évek elején - , de többségük hazai kis- és középvállalat- (illetve vállalkozó-) 
kutató (mint például Lengyel György, Kuczi Tibor, Szalai Erzsébet). A szerzők öt hipo-
tézist ismertetnek. Ezek igen tömören a következőképpen foglalhatók össze: 

1. a korábbi szocializmusbeli kisvállalkozókból lettek a nagyvállalkozók, 
2. a volt nómenklatúra tagjai lettek a nagyvállalkozók, 
3. a külföldi tulajdonosok lettek az igazi nagytulajdonosok, 
4. az egykori hazai nagytőkések leszármazottai lehetnek az új nagyvállalkozók, 
5. a felső szintű irányítási pozíciókat megszerző volt nagyvállalati vezetők lettek a 

nagyvállalkozók. 
A szerzők gondos elemzéssel mutatják be, hogy a felsorolt hipotézisek közül egyik 

sem igazolódott kizárólagosan a magyar nagyvállalkozások esetében. Vagy megfordítva: 
a Laki és Szalai által elemzett kismintában - 48 nagyvállalkozóval készítettek interjút -
mind az öt fenti hipotézishez találtak azt alátámasztó példát. A nagyvállalkozóvá válás-
nak tehát nem létezett uralkodó vagy „arany" útja Magyarországon. A szerzők ugyanak-
kor hangsúlyozzák a könyv összefoglaló fejezetében, hogy ez a sokszínűség nem érvé-
nyesült a volt szocialista országok mindegyikében. Elég itt csak az orosz, a szlovák vagy 
a román nagyvállalkozói körre utalnunk, amelynek tagjai között túlnyomórészt az előző 
rendszerben már jelentős politikai-gazdasági befolyással, kapcsolati háttérrel rendelkező 
személyek találhatók. 
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A megfogalmazott hipotézisek közül a szerzők szerint is gyenge a 4. hipotézis. Nekem 
azonban a legtöbb problémám a 3. hipotézissel van. Bár Laki és Szalai megkülönböztetik 
a Magyarországon meghatározó súlyra szert tett multinacionális vállalatok vezetőit és a 
Magyarországról elszármazott, majd a rendszerváltás környékén visszatért és nagyvál-
lalkozóként működő magyar személyeket, nem világos, miként értékelik az utóbbi cso-
portba tartozók súlyát a hazai nagyvállalkozók között. Hivatkoznak arra, hogy az elszár-
mazott majd visszatért magyar nagyvállalkozók - a hipotézist képviselő - más szerzők2 

szemében „külföldinek" minősülnek, de nem derül ki, ők maguk mit gondolnak erről. 
A kérdés jelentőségét az adja, hogy - véleményem szerint - a felsorolásból kimaradt egy 
igen lényeges és lehetséges hipotézis: hazai nagyvállalkozók azokból lesznek, akik az új 
politikai rezsim(ek) támogatásával, az új politikai elitekhez fűződő kapcsolataik révén 
szerezték vagyonukat. Pedig ismereteim szerint ez a csoport talán a legszámosabb. És 
ebben a csoportban nem kis számban találhatók a külföldről visszatért és a rendszerváltás 
utáni vezető politikai erőkhöz kapcsolódó vállalkozók. Természetesen az említett össze-
függés kissé „tyúk-tojás" probléma. Azért váltak-e hazai nagyvállalkozókká egyesek, 
mert az új politikai vezetők csoportjainak egyikét - vagy éppen többüket egyszerre -
támogatták, és cserében a hálás politikai csoport produktív vagyonhoz juttatta őket? Vagy 
a dolog fordítva történt: a már működő nagyvállalkozók segítették a szívükhöz közelebb 
álló politikai erőket, és ezek viszonzásként csak tovább erősítették a nagyvállalkozók 
pozícióit? Bármelyik - vagy egyszerre mindkettő - is az igaz, Laki és Szalai nem fogal-
mazta meg ezt a hipotézist, miközben az általuk bemutatott empirikus anyag alátámaszta-
ni látszik az iménti feltevést. 

A könyvnek a vállalkozóvá válás útjait elemző fejezeteinél is izgalmasabb részei azok, 
amelyek a hazai nagypolgárság fogalmi megragadására, jellemzőinek leírására töreksze-
nek. A nagyvállalkozó és a nagypolgár persze nem két diszjunkt halmaz, de nem feltét-
lenül egybeeső halmazok. Erre a kérdésre már Kornai János is felhívta a figyelmet, 
amikor a könyvet bemutatta a Collegium Budapestben. Laki és Szalai itt még kevesebb 
elméleti - és főként hazai elméleti - előzményre támaszkodhattak, mint a nagyvállalko-
zók fogalmi megragadása esetében. Természetes kiindulópontjuk Max Weber polgárfo-
galma. A weberi megközelítést Kis János, Tamás Gáspár Miklós, Szabó Miklós és Ester-
házy Péter magyar, illetve kelet-közép-európai „adaptációi" egészítik ki. A polgár, a 
polgárosodási folyamat elemzése a könyv egyik legizgalmasabb része. Különösen az teszi 
érdekessé, hogy a szerzők kiválóan kapcsolják össze azt a nagyvállalkozóvá válás útjainak 
feltárásával. Bemutatják, milyen szerepet játszik a családi, kulturális és személyes politikai 
háttér - a politikát itt nem a napi hatalmi politika, hanem a polis érdekében végzett tevé-
kenység értelmében használva - a polgári értékek elfogadásában és továbbvitelében. 

A weberi polgárfogalom és a nagyvállalkozóvá válás korábban ismertetett hipotézisei 
mellől nekem igencsak hiányzik egy név, illetve elmélet: a schumpeteri vállalkozó. A vál-
lalkozó, aki a „kreatív rombolás" embere, aki - a várható hasznosságelmélet fogalmi 
rendszerét használva - minden bizonnyal kockázatkedvelő. Azaz, a vállalkozó nem a minél 
biztosabb és minél rövidebb távon elérhető személyes fogyasztását akarja maximalizálni, 
hanem kockázatot vállalva a hosszú időszakon át elérhető vagyonát akarja növelni. 

Kornai János ismertetésében ezt úgy fogalmazta meg: a sikeres nagyvállalkozóvá vá-
láshoz kell a szerencse is. Vagy elegánsabban (közgazdasági zsargonban): a vállalkozás 
sztochasztikus folyamat. Ez kétségtelen. De a szerencse édestestvére a kockázat. Márpe-
dig a nagyvállalkozók nagy kockázatokat is vállalnak. Érdekes lett volna többet olvasni 
arról a könyvben, hogyan is viszonyulnak az interjúalanyok az üzleti élet eme kulcsté-

2 Brucan, Silviu: A megkísértés hat folyosója. Korunk, 1997. 3 sz. 21-32. o.; Tellér Gyula: Hatalomgya-
korlás az MSZP-SZDSZ koalíció idején. Kairosz Kiadó, Budapest, 1999. 
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nyezőjéhez. Már csak azért is, mert Laki és Szalai utalnak azokra a kutatásokra, amelyek 
feltárták, hogy a hazai tulajdonú vállalkozások többsége rövid életű. Számos olyan sike-
res hazai vállalkozást ismerünk, amely „ma" nagy nyereséget mutat ki, „holnap" pedig 
már nyomát sem találjuk. Saját vizsgálataink - amelyben Laki Mihály többekkel, így 
Róna-Tas Ákossal, Tóth István Jánossal és Kőhegyi Kálmánnal együtt maga is részt vett -
arra a meglepő eredményre vezettek, hogy a hazai kis- és középvállalatok átlagos élettar-
tama két-három év. Az eltűnő vállalatok többsége pedig nem a csődbe mentek körében 
keresendő, hanem a legnagyobb nyereséget elérők között. Ennek - egyik lehetséges -
magyarázata az, hogy a hazai vállalkozók intim kapcsolatot tartanak a könnyebben kiszá-
mítható rövid távú kockázattal, ám nem vállalnak hosszabb távon kumulálódó és így 
nagyobb kockázatot (lásd például Major [2002]). Lehetséges tehát, hogy a weberi vállal-
kozó-polgár már formálódik a tranzit Magyarországon, a schumpeteri vállalkozó meg-
születésére azonban még várnunk kell. 
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The great transformation of Central and Eastern Europe—success and disappointment 

János Kornai 

The study first examines the changes in the Central-East European region in the context 
of world history, using historical comparisons to confirm this was indeed unique, the one 
total transformation to occur peacefully, non-violently, yet astonishingly fast, and in the 
main directions of economic and political change in Western civilization. In world-his-
tory terms, it was a story of exceptional success. But the picture looks different in terms 
of daily life. The study pinpoints the serious economic troubles experienced by a consid-
erable proportion of the population. The perception of these losses is intensified by 
cognitive problems, such as disillusionment following unrealistic expectations, a shift in 
the reference points for comparison, and confusion around causal analysis of the prob-
lems. Basing the analysis on the experience of today's generation, it is unwarranted to 
talk of unequivocal success. Both approaches are justified; it would be wrong to combine 
the two and weigh them on the same scales. 

Fiscal divergence and business cycle synchronization: 
irresponsibility is idiosyncratic 

Zsolt Darvas, Andrew K. Rose and György Szapáry 

Using panels of 115 countries of world - including 21 OECD countries - and 40 years of 
annual data, the authors find that countries with similar government budget positions 
tend to have business cycles that fluctuate more closely. Thus fiscal convergence (in the 
form of persistently similar ratios of government surplus/deficit to GDP) is systemati-
cally associated with more strongly synchronized business cycles. Evidence is also found 
that reduced fiscal deficits increase business-cycle synchronization. The Maastricht 'con-
vergence criteria', used to determine eligibility for EMU, encouraged fiscal convergence 
and deficit reduction. So they may, indirectly, have moved Europe closer to an optimum 
currency area, by reducing countries' abilities to create idiosyncratic fiscal shocks. The 
empirical results of the study are economically and statistically significant, and robust. 

Election-time economic policy and current-account developments 
in Central-East Europe 

Attila Károly Soós 

Governments of democratic countries are generally inclined to prepare for elections by 
distributing benefits, and the new democracies of Central and Eastern Europe seem to be 
no exception in this respect. The article examines the specific regional characteristics of 
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electoral economic policy. Here too, such distributive behaviour is mainly fiscal in char-
acter, yet budgetary signs of it are not always found easily, on the one hand because of 
problematic accounting practices (especially in the first half of the 1990s), and on the 
other because the state in the early years of economic transition could easily distribute 
material concessions out of state or even private corporate capital. On the other hand, the 
small size of the countries examined—a good deal smaller than the lesser EU member-
states used as a comparison—makes it easier to observe the effect of election-time distri-
bution on deterioration in the current account, although what benefits the analysing econo-
mist observing them does serious damage to the countries concerned. 

Computer use and creativity 

Judit Rimler 

An attempt was made to explore the connections between creativity and computer use 
using in-depth interviews. A sample of people in various occupations were asked how 
and why they used the computer at work, how they had learnt to use it, how use of this 
new technology had changed their work, and what their general views were on the spread 
of computers. Analysis of the interviews led to the conclusion that the scope offered by 
the new technology is being exploited more fully by those in more creative jobs, but the 
method of computer use depends not only creative opportunities in the work but on the 
character of the occupation. There is an example of this in the difference between artists 
and technicians. The former may be more creative traditionally, but the character of their 
work means they have less use for computers than the less artistic technicians, for whom 
using the latest technology is essential. 
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Kertesi Gábor-Kézdi Gábor: Általános iskolai szegregáció, I. rész. Okok és 
következmények 

Kertesi Gábor-Kézdi Gábor: Általános iskolai szegregáció, II. rész. 
Az általános iskolai szegregálódás folyamata Magyarországon és az iskolai 
teljesítménykülönbségek 

Kertesi Gábor-Varga Júlia: Foglalkoztatás és iskolázottság Magyarországon 
Kiss M. Norbert: A jegybanki devizapiaci intervenció hatékonysága. Nemzetközi 

tapasztalatok és elméleti megfontolások 
Kocsis Viktória: A hálózatok közötti aszimmetria hatása a mobilszolgáltatók 

végződtetési díjára 
Kornai János: Közép-Kelet-Európa nagy átalakulása - siker és csalódás 
Körösi Gábor: Vállalati munkahelyteremtés és -rombolás 
Kutas Gábor-Végh Richárd: A Budapest Likviditási Mérték bevezetéséről. 

A magyar részvények likviditásának összehasonlító elemzése a budapesti, 
a varsói és a londoni értéktőzsdéken 
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Lublóy Ágnes: Dominóhatás a magyar bankközi piacon 4 377 
Michele Boldrin-David K. Levine: Innováció - a verseny szemszögéből 6 537 
Németh András: Hírpiacok szimulációja 3 249 
P. Kiss Gábor-Vadas Gábor: Légy résen! Az államháztartási egyenleg 

ciklikus igazítása 2 109 
Radnai Márton: Indexált alaptermék árú opciók 2 130 
Soós K. Attila: Választási gazdaságpolitika és a folyó fizetési mérleg alakulása 

Közép-Kelet-Európában 12 960 
Stahl János: Mi van/lesz a magánnyugdíj-pénztári szolgáltatásokkal? 6 599 
Szabó G. Gábor: A szövetkezeti identitás - egy dinamikus megközelítés 

a szövetkezetek fejlődésének gazdasági nézőpontú elemzésére 1 81 
Török Ádám: Gazdasági felzárkózás és versenypolitika. A dél-afrikai eset 

komparatív tanulságai 10 736 
Valentinyi Ákos: Jegybanki bejelentések és makroökonómiai stabilitás 11 811 
Virág Miklós-Kristóf Tamás: Az első hazai csődmodell újraszámítása neurális 

hálók segítségével 2 144 
Voszka Éva: Állami tulajdonlás - elvi indokok és gyakorlati dilemmák 1 1 

2 . Vita 

Gordos Péter: Gondolatok a magyar áramtermelő piac piachatalmi problémáinak 
elemezhetőségéről 2 184 

Gömöri András: Nyugdíjrendszer és játékelmélet. Megjegyzések Mészáros József 
cikkéhez 7/8 732 

Mihályi Péter: Jó úton járunk? Magyarország euróstratégiája 7/8 712 
Németh György: Közjószágok-e a társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek? 6 608 
Takács Dávid: A pénz (nem) boldogít(?) 9 683 

3 . Műhely 

Juhász Anikó-Seres Antal-Stauder Márta: A kereskedelmi koncentráció 
hatásának egyes kérdései 10 774 

Kőhegyi Kálmán: Vállalkozói hálózatok 5 480 
Mászáros József: A társadalombiztosítási nyugdíjrendszerek mint közjószágok 3 275 
Molnár István: Mikroszimulációs modellfejlesztési környezetek 11 873 
Rimler Judit: Számítógép-használat és kreativitás 12 991 
Tóth József: Működési versenyképesség és hajtóerői a hazai húsiparban 7/8 743 

4 . Szemle 

Antalóczy Katalin-Sass Magdolna: A külföldi működőtőke-befektetések regionális 
elhelyezkedése és gazdasági hatásai Magyarországon 5 494 

Frigy esi Veronika-Kapolyi László: Szociálpolitika az Európai Unióban 3 289 
Hamar Judit: Üzleti szolgáltatások Magyarországon 11 881 
Molnár Mónika-Farkas Ferenc: Szimultán elszámoltathatóság és 

kapcsolatrendszerek a nonprofit szervezetek működésében 7/8 763 
Wisniewski Anna: A visegrádi országok felkészültsége a GMU-csatlakozásra 9 664 

5. Megemlékezés 

80 éve született Liska Tibor 10 795 
Csikós Nagy Béla (1915-2005) (Halm Tamás) 10 719 
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Mátyás Antal: 175 éve született a korszerű magyar közgazdaságtan első nagy 
képviselője, Kautz Gyula 6 613 

Sipos Aladár (1927-2005) 5 425 

6. T u d o m á n y o s tájékoztató 

„Alfák és béták". Vita a népesség, a foglalkoztatás és a nyugdíj összefüggéseiről 
(Szabó Katalin) 5 448 

A Gazdaságdinamikai Társaság éves találkozója (Személy Béla) 10 797 
A hazai agrárökonómiai kutatás a nemzetközi kihívások tükrében 

(Mészáros Sándor-Szabó Gábor) 9 707 
A Nádor utcától a Budaörsi útig. A fél évszázados Közgazdaságtudományi Intézet 

(Szabó Katalin) 1 61 
Átmenet a mezőgazdaságban - agrárgazdaságtan átmenetben (B. B.-F. Sz.) 1 93 
Gazdaságpolitikai választások. Helyzet és teendők 2006-ban (Blahó Miklós) 12 1014 
Kérdőjelek az Európai Unió további keleti bővítése körül 

(Győrjfy Dóra-Jankovics László) 3 306 
Nyári műhely (Csorba Gergely-Tarjáni Hajnalka) 9 698 
Tudásalapú gazdaság és munkaerőpiac Magyarországon a 21. században 

(Blaskó Zsuzsa-Cseres-Gergely Zsombor) 2 195 
Új kormányos - régi gondok. A GKI Gazdaságkutató Rt. üzleti konferenciája 

(Blahó Miklós) 1 98 
Versenyelőnyök EU-kutatások révén. A csúcstechnológiai kis- és 

középvállalkozások lehetőségei (Szabó Katalin) 12 1010 

7. Könyvismertetés 

„...a gazdaságpolitika műfaja nem a sprint, hanem a középtávfutás" Antal László: 
Fenntartható-e a fenntartható növekedés? Az átmeneti gazdaságok tapasztalatai 
(Karsai Gábor) 1 102 

Az elöregedés - gazdasági megközelítésben. Gondolatok Spiezia Az elöregedő 
népesség című, az International Labour Review-ban megjelent cikke kapcsán 
(Galla Viktória) 5 521 

Bokros Lajos: Verseny és szolidaritás (Laki Mihály) 4 417 
Kállay László-Imreh Szabolcs: A kis- és középvállalkozás-fejlesztés gazdaságtana 

(Szerb László) 3 311 
Kissé megkésett vállalkozás. Laki Mihály-Szalai Júlia: Vállalkozók vagy polgárok? 

(Major Iván) 12 1017 
Közeledő régiók a Kárpád-medencében. Dél-Szlovákia, Erdély és a Vajdaság 

gazdasági átalakulása (Varga Csilla) 6 623 
Közép-Kelet-Európa vagy a politikai gazdaságtan feltámadása? Csaba László: 

The New Political Economy of Emerging Europe (Török Ádám) 7/8 780 
Rendhagyó recenzió egy rendhagyó szerzőről. Nagy Pongrác: Mindenkinek: 

A rendszerváltás gazdaságpolitikája (Szakolczai György) 10 803 
Simonovits András: Nyugdíjrendszerek: tények és modellek (Stahl János) 2 199 
Tóth István György: Jövedelemeloszlás. A gazdasági rendszerváltástól az uniós 

csatlakozásig (Molnár György) 7/8 785 
Tudomány- és gondolkodástörténet egy közgazdasági tanulmánykötetben. 

Bekker Zsuzsa (szerk.): Tantörténet és közgazdaságtudomány (Láng Eszter) 9 713 
Választások és vonzások. Kornai János: A gondolat erejével. Rendhagyó 

önéletrajz (Szabó Katalin) 7/8 771 
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